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Уважаемые хлопкоробы, торговцы, текстильщики и специалисты, связанные с хлопковой отраслью, 

 
Вам предлагается нераспечатываемая предпубликационная версия книги для принятия решения о размещении в ней 
своей рекламы. Книга расчитана как на новичков, так и на профессионалов мирового рынка хлопка. Являясь автором 
книги, принял решение о её бесплатном распространении через Интернет с тем, чтобы ею могли воспользоваться как 
можно больше потенциальных и действующих участников этого рынка. Раздел настоящей книги о контрактации 
носит универсальный характер, то есть термин Хлопок, прописанный в нём, может быть заменён на любой другой 
термин, например, пряжа, суровая или готовая ткань, а также швейные изделия; в результате все участники 
хлопковой отрасли могут воспользоваться изложенной информацией при подготовке международных продаж или 
покупок своей продукции. 

 
Приступая когда-то к написанию этой книги, я предполагал сделать её главным разделом моей основной книги о всех 
тонкостях работы мирового рынка хлопка. В качестве других предполагавшихся разделов планировал представить 
разъяснительные материалы об истории и развитии товарно-сырьевых бирж, о биржевых операциях, включая хэдьжирование, 
с фьючерсными контрактами на Хлопок № 2

ЗО
 и опционами на фьючерсные контракты на Хлопок № 2

ЗО
 на примере работы 

бывшей Нью Йоркской Биржи Хлопка, переименованной в очередной раз 03 Сентября 2007 в Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк. 
(ICE Futures US, Inc.), основы фундаментального и технического анализа, практику работы с брокерами; и большой Англо-
Русский толковый словарь по внешнеэкономической деятельности, в который включены термины и их толкование, 
аббревиатуры, обозначения и сокращения для следующих отраслей экономики или деятельности:- хлопковая, текстильная, 
зерновая, энергетика, нефтегазовая, деревообработка, таможенная, страховая, грузоперевозочная, банковская, биржевая и 
инвестиционная, авторское право и экономика, а также термины технического и фундаментального анализа. Со временем 
каждый из этих разделов перерос в самостоятельные публикации. Идея написания книги об операциях с хлопком родилась у 
меня в начале 1990-х, когда я стал заниматься вопросами приобретения и поставки физического хлопка. Приступая к новому 
для себя виду деятельности, я столкнулся с полным отсутствием всей внятной цепочки информации о том как шаг за шагом 
осваивать его. Дело в том, что имеющиеся многочисленные публикации разъясняют лишь некоторые этапы и моменты такой 
деятельности, а как их связать воедино нигде и никто не прописывал. Слава Богу, на начальном пути мне оказали 
существенную помощь в освоении нового вида деятельности мои знакомые и партнёры, а именно:- Г-н Майкэл Би. Смис 
(Michael B. Smith), Представитель Департамента Сельского Хозяйства США и Сельскохозяйственный Атташе Посольства США 
в Москве, Россия; Г-жа Маша Павэл (Marsha Powell), Международный Консультант Британского подразделения Американского 
Международного Хлопкового Совета – Катэн Кянсыл Интёнэшэнэл (Cotton Council International), Лондон, Соединённое 
Королевство; Валерий Евгеньевич Лихов (получил дополнительное образование в США в специальной школе для хлопковиков 
и практику работы на Нью Йоркской Бирже Хлопка); Г-жа Галина Михайловна Фишер (Galina Fisher), Директор и Редактор по 
СНГ компании Котлук Лимитид (Cotlook Limited), Ливерпул, Соединённое Королевство; Г-н Фрэньк Вэйкфилд (Frank Wakefield), 
основатель и руководитель компании Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз Эл.ти.ди. (Wakefield Inspection Services Ltd.), Ливерпул, 
Соединённое Королевство; Г-жа Петра Бокхан (Petra Bockhahn) и Д-р Томас Пауль Райнхат (Dr. Thomas Paul Reinhart) – 
соответственно сотрудница и руководитель одного из мировых лидеров на мировом рынке хлопка, действующего с 1788 – 
Швейцарской частной компании Пауль Райнхат А.Ге. (Paul Reinhart AG) и другие; благодаря им и предоставленным ими 
публикациями, учебными материалами и советами непонятный поначалу пазл сложился воедино. Таким образом я стал 
участником международного рынка хлопка, а длительная практика работы в нём дала повод и возможность поделиться 
полученными знаниями и опытом с другими. Собственно говоря, вся схема предлагаемой книги построена таким образом, что 
даёт поэтапную информацию и взаимосвязь, необходимые для начала и постепенного освоения торговли хлопком. 
 
Эта публикация, а также две другие размещены на сайте крупного Российского поставщика сырья и продукции текстильной 
промышленности по адресу:- http://www.primtex.ru/ в разделе ‘О компании’ в самом низу страницы. Их можно также скачать, 
воспользовавшись приводимыми ниже ссылками:- 
 
http://primtex.ru/docs/CottonExchangeDeals.pdf 
http://primtex.ru/docs/IntlCommerceGlossary.pdf 
 
В случае проявления интереса к размещению в предлагаемой книге рекламы Вашей компании, пожалуйста, 
направляйте свой запрос обычной или электронной почтой по приводимым ниже адресам. 
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ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ 
 
При написании этой книги ставилась задача представить мировую структуру хлопкового сообщества, проделать анализ 
текущей ситуации и недавнего прошлого в производстве, продаже и переработке хлопкового волокна на мировом и Средне-
Азиатском (в этой связи – наибольшая направленность ряда разделов и ценовые графики в приложениях) рынках. В книге 
также представлена информация о политике в отношении к хлопку, проводимой в странах, являющихся основными мировыми 
производителями и потребителями хлопка; информация об особенностях торговли хлопком на международном и 
межгосударственном уровне внутри стран бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР), в Китае, странах 
Южной Америки и в рамках Единой Аграрной Политики Европейского Союза. В большинстве подразделов книги имеется 
секция ‘Полезные Контакты’, в которой в Англоязычном алфавитном порядке по названию приводятся реквизиты компаний и 
организаций, так или иначе вовлечённых в хлопковый бизнес, за исключением негосударственных торговых компаний. 
Информация, приведённая в первом разделе книги, базируется на использовании данных из всевозможных публикаций, 
сводок и докладов Международного Совещательного Комитета по Хлопку (Вашингтон, США), Департамента Сельского 
Хозяйства США, компании Котлук Лимитид (Ливерпул, Соединённое Королевство), международных хлопковых ассоциаций, 
национальных хлопковых комитетов и ряда других организаций, а также из собственной практики и информации партнёров по 
делу. Не вижу смысла публикации громаднейшего списка использованных источников информации для своей книги, поскольку 
их перечисление может занять столько же страниц, что и сама книга. Данные таблиц с цифровыми показателями по каждой 
конкретной стране, производящей или потребляющей хлопковое волокно, были взяты из публикаций Международного 
Совещательного Комитета по Хлопку (за исключением тех показателей, в отношении которых указан иной источник) и 
печатаются с устного разрешения Г-на Андрея Г. Гичунца, Директора по Анализу Торговли Международного Совещательного 
Комитета по Хлопку, Вашингтон, Округ Колумбия, США (Mr Andrei G. Guitchounts, Director of Trade Analysis of the International 
Cotton Advisory Committee, Washington, DC, the United States). Взгляды, изложенные в книге, принадлежат автору и ни при 
каких обстоятельствах не могут рассматриваться как точка зрения упомянутых организаций и компаний. Кроме того, данные 
организации и компании не несут никакой ответственности за содержание этой книги. 
 
‘Что такое Хлопок? 
 
Хлопковое волокно – это наружное покрытие семени, которое высевается и выращивается в Южных штатах для того, чтобы 
производитель раззорился, а покупатель – свихнулся. Волокно различается по цвету и весу, а людей, которые могут угадать 
его примерную длину, широкие массы величают хлопковиками, фермеры – глупцами, а их кредиторы – недоделанными 
деловыми людьми. 
 
Цена на хлопок фиксируется в Нью Йорке. Она начинает расти, как только вы продали, и падать, как только вы купили его. 
Некий покупатель от лица группы текстильщиков был направлен в Нью Йорк понаблюдать за рынком хлопка. По прошествии 
нескольких дней тяжких раздумий он телеграфировал в свою фирму окончательный вывод – ’Некоторые думают, что цена 
вырастет, некоторые – что она упадёт. И Я того же мнения. Чтобы вы не сделали, всё равно ошибётесь. Действуйте’. 
 
Хлопчатник высевается весной, закладывается в банке летом и оставляется в поле на зиму. 
 
Есть и другие определения, но лучше этого нет’. 
 

– Взято в перепечатку у Бостонского Бюро Новостей 
 
Почему, собственно говоря, хлопок? Да хотя бы потому, что на протяжении нескольких последних столетий хлопковое волокно 
являлось и является важной составляющей всей мировой торговли сырьём; можно даже сказать, одним из наиболее 
торгуемых родов сырья во всём мире. Хлопок при этом – безотходная сельскохозяйственная культура, позволяющая 
хлопкоробам, торговцам и переработчикам в любой стране, независимо от уровня её экономического развития, возделывать 
эту культуру, продавать и перерабатывать все составляющие самого Растения Хлопчатника, увеличивая их доходы и шаг за 
шагом повышая их производительность. Возделывание Хлопчатника является жизненной необходимостью для различных 
отраслей экономики и развития сельского хозяйства для большинства стран мира, где климатические условия позволяют 
заниматься этим, а также для преодоления бедности в слабо развитых и развивающихся странах. В некоторых наиболее 
бедных регионах мира возделывание Хлопчатника имеет очень важный социальный аспект – производство одной тонны 
хлопкового волокна обеспечивает в них круглогодичную занятость в среднем для 5 человек. Мало того, в настоящее время 
нет, пожалуй, ничего ближе человеку, чем хлопок. Хлопок и все его побочные составляющие и продукты играют чрезвычайно 
важную роль в нашей повседневной жизни:- мы спим на хлопке, мы обсушиваем себя хлопком (продукция из него способна 
впитывать в себя воды, до 27 раз превышающей вес самой продукции, и при этом она становится прочнее), мы носим хлопок 
на себе, мы готовим пищу на хлопке, мы и животные едим хлопок, мы используем хлопок для финансовых расчётов в виде 
денежных банковских билетов, произведённых с его использованием (бумага Американского Доллара представляет собой 
смесь из 75% хлопка и 25% льна), и даже стреляем (бездымный порох (smokeless gunpowder)) и летаем (твёрдое ракетное 
топливо (solid rocket propellant)) с помощью хлопка. Сейчас на нашей планете нет ни одного человека, на котором 
отсутствовала бы одежда из него. Фактически, в течение двух последних столетий хлопок является преобладающим сырьём 
для производства одежды. Несмотря на появление и широкое распространение во второй половине XX века и начале XXI 
века синтетических (искусственных) волокон, доля хлопка в носимой нами одежде в настоящее время хотя и постепенно 
снижается, но всё же составляет не менее 30%; при этом для его производства задействовано всего лишь 2.1% от 
общемировой площади пахотных земель (world’s arable land). Порядка 60% всего мирового производства хлопкового волокна 
идёт на изготовление одежды, остальная часть – на домашний текстиль и промышленные продукты. Хлопковое волокно во 
всём мире по-прежнему остаётся самым любимым натуральным волокном при выборе повседневной одежды или белья. 
Кроме всего вышеперечисленного в современном мире инноваций нити на основе хлопка (Cotton-based filaments) подходят и 
треёхмерным печатным устройствам (или 3Ди. принтерам (3D printers)), поскольку они хорошо проводят тепло. Одним словом 
хлопковое волокно везде известно за свою многогранность, проявление и естественный комфорт. С давних времён его 
повсеместно называют Белым Золотом (White Gold). 
 
Хлопковая отрасль стала самой первой, которая воспользовалась в конце XVIII века всеми новшествами промышленного 
переворота в мировой экономике, а также всеми преимуществами информационных технологий, которые стали внедряться в 
нашу повседневную жизнь с середины XIX столетия. Кроме того, несмотря на наличие многочисленных сельскохозяйственных 



культур, именно Хлопчатник за счёт всеобщего использования его волокна для изготовления ткани с середины XIX столетия 
стал глобальным мировым сельскохозяйственным сырьём, цены на которое стали определяться на различных 
международных биржах, исходя из общемирового спроса и предложения. Фактически, можно смело утверждать о наличии в 
течение двух последних столетий стабильного общемирового глобального рынка хлопка. И это подтверждается мировой 
статистикой производства и потребления хлопка. В начале XXI века Хлопчатник возделывался в более чем 100 странах мира, 
шесть из которых (в алфавитном порядке) – Бразилия, Индия, Китай, Пакистан, Соединённые Штаты Америки (США) и 
Узбекистан – производили около 80% всего мирового хлопка; посевные площади, отводимые под эту сельскохозяйственную 
культуру, превышали 30 миллионов гектаров (га); общемировое производство хлопка-волокна в 2005–15 колебалось в 
диапазоне от 23 до 28 миллионов тонн (т). С точки зрения значимости возделывания Хлопчатника можно привести такой 
пример:- используя Английский алфавит (26 букв), исследователи против каждой буквы прописали специальности всех лиц, 
так или иначе вовлечённых в возделывание, переработку и продажу хлопка как сырья и как готовой продукции, получилось, 
что против каждой буквы было прописано в среднем 3 специальности. Иными словами, возделывание, переработка и продажа 
хлопка даёт работу почти 70 специальностям, не говоря уже о количестве работников в каждой из этих специальностей. 
 
Что же такое хлопок, когда он впервые появился, и откуда взялось само это понятие? В большинстве случаев под хлопком 
понимается натуральное волокно, вырастаемое в так называемых коробочках (bolls) Растения Хлопчатник (Cotton Plant). 
Латинское название Госсипиум (Gossypium) было дано этому растению Римским натуралистом, философом и флотоводцем 
Гаем Плинием Сэкундом (Gaius Plinius Secundus; 23/24–79; известным также как Плиний Старший (Pliny the Elder)) в его 
энциклопедическом труде Естественная История (Naturalis Historia), но при этом нет никаких разъяснений почему он назвал 
его именно так, а не иначе. И до сих пор нет точных данных о том, где и когда впервые стал культивироваться Хлопчатник и 
использоваться с целью производства текстиля и одежды из его волокна. Некоторые историки связывают начало его 
возделывания со временем, когда у людей стала развиваться потребность в ношении одежды, но это лишь догадки. 
 
В отношении возникновения в Английском языке самого слова Хлопок (Cotton) можно сослаться на мнение ряда историков и 
лингвистов, увязывавших его с названием тонкой ткани из натурального волокна, именовавшейся по-Арабски Al Qatan или 
Qutun или Quoton или Kutun. Общее современное название Хлопчатника на Латинском языке остаётся прежним – Госсипиум 
(Gossypium). По мнению некоторых экспертов и историков, это название пришло в Латынь как производное от Арабского слова 
Goz, Персидского Gozah и Афганского Gozeh, но опять же это лишь догадки. 
 
Когда точно появился Хлопчатник на Земле доподлинно не известно, однако самыми первыми регионами появления и 
распространения Хлопчатника по мнению учёных историков были территории нынешних Мексики и Индии. Именно там, в 
тропических регионах обеих полушарий нашей планеты были обнаружены первые дикие Виды Хлопчатника. Наибольшее 
разнообразие диких Видов этой культуры было найдено сначала в Мексике, а чуть позже в Австралии и Африке. Со временем 
они были окультурены (cultivated). В 1922 исследователи Хлопчатника констатировали наличие сотен окультуренных 
Разновидностей (Varieties), отличавшихся друг от друга в основном длиной, крепостью и тониной получаемого из них волокна. 
В том же году в главном на тот момент времени международном центре торговли хлопком – городе Ливерпул, Соединённое 
Королевство, признавали тридцать восемь основных коммерческих типов Хлопчатника, хотя, исходя из их использования и 
коммерческой ценности, выделяли пять общих классов:- (i) Островной Хлопчатник (Sea Island Cotton) Вида (Specie) Gossypium 
Barbadense, выращиваемый на островах и континенте вдоль побережья Южной Каролины (South Carolina); (ii) Египетский 
Хлопчатник (Egyptian Cotton) Вида Gossypium Barbadense, выращиваемый в Египте и орошаемых долинах Аризоны и 
Калифорнии; (iii) Нагорный Хлопчатник с Длинным Штапельком (Upland Long-Staple Cotton) Вида Gossypium Hirsutum, 
выращиваемый главным образом в США (на землях в дельтах Реки Миссисипи (Mississippi River), в долинах рек Пэкос (Pecos 
River) и Красной (Red River) в Техасе, в Оклахоме, Арканзасе, Калифорнии и Южной Каролине); (iv) Нагорный Хлопчатник с 
Коротким Штапельком (Upland Short-Staple Cotton) Вида Gossypium Hirsutum, выращивавшийся тогда в США, в Российских 
Туркестане и Закавказье (Russian Turkestan and Transcaucasia), а также в Индии, Китае, в ряде стран Африки, Малой Азии 
(Asia Minor) и в Бразилии; и (v) Азиатские Хлопчатники (Asiatic Cotton) Вида Gossypium Herbaceum и нескольких связанных с 
ним Видов – Indicum, Neglectum и Arboreum, выращиваемые в Индии, Китае, Малой Азии, Персии, Индо-Китае и Японии. В 
настоящее время в культивировании в разных странах мира находятся четыре основные коммерческие разновидности 
Хлопчатника и их гибриды. Кроме того, исходя из разновидности Хлопчатника, хлопковое волокно по своим качественным 
характеристикам подразделяется на:- (i) коротковолокнистое или с короткой длиной штапелька (short staple length) или с 
коротким штапельком, производимое из Хлопчатника Видов Gossypium Arboreum и Gossypium Herbaceum; (ii) 
средневолокнистое или Нагорный Хлопок (Upland Cotton), производимое из Хлопчатника Вида Gossypium Hirsutum и гибридов; 
и (iii) длинноволокнистое или тонковолокнистое или с длинным штапельком (например, Хлопчатник Пима (Pima Cotton) – по 
Американским стандартам, и Хлопчатник Гиза (Giza Cotton) – по Египетским стандартам), производимое из Хлопчатника Вида 
Gossypium Barbadense, к которому относится Хлопчатник с длинным штапельком (long staple) и экстра длинным штапельком 
(extra long staple) волокна. 
 
В целом факты массового изготовления и использования хлопкового волокна теряются в глубокой древности. Самому 
древнему свидетельству произрастания Хлопчатника и использования одежды из него пока что 7 000 лет, то есть хлопковое 
волокно является одним из самых древних известных и чудесных волокон в мире. В прошлом столетии учёные, 
исследовавшие пещеры на территории современной Мексики, обнаружили в них остатки коробочек и волокна Хлопчатника, а 
также частицы ткани из его волокна, и определили что они датируются 5 000 лет до Нашей Эры (5 000 years BC). Кроме того, 
они утверждали, что тот древний хлопок был более качественным, нежели выращиваемый в Америке в настоящее время. Ещё 
одним древним свидетельством является факт выращивания Хлопчатника в Долине Реки Инд (Indus River Valley) на Западной 
территории современного Пакистана за 3 000 лет до Нашей Эры с целью дальнейшего получения из него пряжи, уходившей, в 
свою очередь, в кустарное ткачество для производства одежды. По крайней мере на территории Индостана (Hindostan) в 
древнем городе Мохэнджо Даро (Mohenjo Daro), расположенном в нынешней Пакистанской Провинции Синд (Province of 
Sindh), археологи также обнаружили куски старой ткани из хлопка. Однако те ткани и та одежда имели лишь местное 
значение, поскольку из-за трудности сообщений попадали в Европу в крайне малых количествах, оценивались при этом очень 
дорого и приравнивались к предметам раскоши. 
 
2 500 лет до Нашей Эры наши предки в Египте, Китае и Южной Америке (по крайней мере Северного побережья Перу, где при 
археологических раскопках древних могил были обнаружены остатки одежды из хлопка) стали ткать кустарным методом 
полотна из хлопка. По некоторым тогда же Индейцы в Южной и Северной Америке окультурили и развели два Вида 
Хлопчатника:- (i) Госсипиум Барбадэнсэ (Gossypium Barbadense) или Хлопчатник Барбадосский, и (ii) Госсипиум Хирсутум 



(Gossypium Hirsutum) или Хлопчатник Мохнатый. Почти в то же самое время жители, проживавшие в Долине Реки Нил (Nile 
River Valley) на территории современного Египта, также производили и носили одежду из хлопкового волокна. Кому-то может 
показаться странным и невероятным тот факт, что практически во всех доисторических местах возделывания Хлопчатника и 
его переработки в нити и ткани наши древние предки, жившие на разных континентах, использовали практически одни и те же 
методы сбора хлопка-сырца, его переработки в волокно и далее в пряжу и ткани. Всё это они осуществляли с помощью 
ручных инструментов и орудий труда, таких как гребни (combs), так называемые луки для очёса волокон (fiber carding bows), 
ручные веретёна (hand spindles) и примитивные ткацкие станы (looms; которые правильно было бы называть рамами (frame)) и 
другие. 
 
В V веке до Нашей Эры знаменитый Греческий историк Геродот из Галикарнаса (Herodotus of Halicarnassus; 484–425/413 BC) в 
своей книге о путешествиях по странам Европы, Азии и Африки при описании Хлопчатника, увиденного им в Индии, писал 
следующее:- Дикие деревья в той стране приносят плоды в виде руна, превосходящего по красоте и совершенству руно овец, 
а коренные жители облачают себя в полотна, сделанные из них (The wild trees in that country bear for their fruit fleeces 
surpassing those of sheep in beauty and excellence, and the natives clothe themselves in cloths made therefrom). Геродот описал 
также примитивную простую установку, отделявшую волокно и пух от семян собиравшегося вручную хлопка-сырца. В те 
давние времена люди использовали хлопковое волокно дикорастущих многолетних древовидных Разновидностей 
Хлопчатника Госсипиум Арборэум (Gossypium Arboreum) или Хлопчатника Древовидного (Tree Cotton), которые, кстати, 
встречаются и в настоящее время в неполивных ареалах (rainfed areas) (на богарных землях) на территории Индии и 
некоторых стран Южной Азии, толстое короткое волокно которых используется в качестве набивочного материала (padding) в 
матрацах и наполнительного материала (filling material). 
 
Около 300 годов до Нашей Эры армия Александра Македонского, известного также как Александр Великий (Alexander the 
Great; 356–323 BC), после завоевания Персидской Империи (Persian Empire) и похода в Индию завезла в Европу вещи из 
хлопка; по крайней мере друг и один из подчинённых военноначальников Александра Македонского – Адмирал Неарх (Admiral 
Nearchus) попытался даже исследовать возделывание Хлопчатника в Индии и практику его использования при изготовлении 
простыней (sheets), рубашек (shirts) и тюрбанов (turbans). Однако ткани из хлопка на тот момент из-за их высокой дороговизны 
и ограниченного использования не получили в Европе широкого распространия и использования. Приблизительно в 100-х 
годах Нашей Эры (100 AD) Арабские торговцы впервые завезли в Италию и Испанию два вида ткани из хлопка (муслин 
(muslin) и калико (calico)). Античные цивилизации древних Греков и Римлян стали использовать хлопок для навесов с целью 
защиты от Солнечных лучей, а также парусов и одежды. 
 
Постепенно зона распространения Хлопчатника стала увеличиваться, уходя из тропиков в субтропики и умеренные широты. В 
начале X века Нашей Эры Хлопчатник как культура впервые стал возделываться в Испании, в которую его завезли Берберы 
(Berbers), ныне известные как Мавры (Moors), во времена Кордовского Калифата (929–1031). В XIV веке Хлопчатник проник в 
Италию, Грецию и Южную Францию. 
 
Имеются свидетельства, что когда в 1492 Христофор Колумб (Christopher Columbus; 1451–1506) ‘открыл’ Америку, то на 
попавшихся по пути Багамских Островах (The Bahama Islands) он увидел растущий Хлопчатник Вида Госсипиум Хирсутум 
(Gossypium Hirsutum) или Хлопчатник Мохнатый, который был там уже активно и широко используемым как в возделывании, 
так и в производстве изделий из его волокна. На острове, являющемся ныне государством Куба (Cuba), Христофор Колумб 
был весьма удивлён, увидев гамаки (hammocks), изготовленные из хлопкового корда (cotton cord) и находившиеся в общем 
пользовании. Когда в 1519 территория нынешней Мексики попала под нашествие Испанских завоевателей под 
предводительством конкистадора (conquistador) Эрнана Кортэса (Hernán Cortés; 1485–1547), тот отмечал, что применение 
хлопкового волокна при изготовлении тканей местными Ацтеками было обычным делом. Восхитившись качеством и красотой 
изготавливавшихся из хлопка изделий, он даже отправил Священному Римскому Императору Щарлу V (Holy Roman Emperor 
Charles V; Нидерландского происхождения; 1500–1558) подарок в виде мантий (mantles). А в ходе нескольких начальных 
экспедиций в поисках золота (первая из которых состоялась на рубеже 1524 и 1525) на территории, являющиеся ныне 
государством Перу, предпринятых по указанию или под руководством другого Испанского конкистадора Франфиско Писарро 
Гонсалеса (Francisco Pizarro González; 1471–1476–1541), Испанцы обратили внимание на тот факт, что там на тот момент 
времени уже вовсю процветало возделывание Хлопчатника местными Инками (Incas). Ещё в XIV–XVI века цивилизация 
Ацтеков (Aztecs) использовала натурально окрашенное бурое волокно Хлопчатника (naturally colored brown Cotton) в качестве 
основной формы платежа. В Южной Америке натурально окрашенные Разновидности Хлопчатника имели весьма 
экзотическую расцветку, например, с оттенком красного, жёлтого, бежевого, шоколадного, розового, пурпурного, зелёного, а 
также в полоску как у Тигра или в пятнах как у Леопарда. Древние Перуанцы, чтобы сделать орудия и средства лова менее 
видимой для рыб, изготавливали рыболовные сети и леску из Хлопчатника, имевшего тёмные оттенки. В 1530-е ткани из 
натурально окрашенного хлопкового волокна были в числе первых предметов, которые Европейские мореплаватели увозили с 
собой из Америки; причём на тот момент времени они были более ‘технически продвинутые’ в сравнении с тканями, которые 
ткались в странах Европы. 
 
Вслед за ‘открытием’ Христофором Колумбом Америки в поисках нового морского пути в Индию в Июля 1497 на 3 кораблях 
была направлена экспедиция по предводительством Португальского исследователя, мореплавателя и Адмирала Вашку да 
Гама (или Васко да Гама; Vasco da Gama; 1460–1524), 1-го Графа Видигейры (1
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 Conde da Vidigueira). В Ноябре 1497 на своём 

пути в Индию на Юге Африки экспедиция достигла Мыса Доброй Надежды (Cape of Good Hope); в 1516 этот путь повторил 
некий предприимчивый Испанец, остановившийся и увидевший коренных жителей Южной Африки, носивших одежды из 
хлопка. Таким образом было подтверждено наличие на Земле минимум трёх центров (Индия, Америка и Южная Африка), в 
которых Хлопчатник возделывался с целью изготовления из него текстильной продукции. Однако ответа на вопрос в тот 
момент:- ‘Что же является прародиной Хлопчатника?’, так и  не было получено. 
 
С открытием морского пути в Индию между Европейскими и Индийскими торговцами установились более тесные сношения. 
Несмотря на это, существенного удешевления Индийских хлопковых тканей ручной выработки из-за огромного спроса на них 
не произошло, поскольку их предложение по-прежнему оставалось весьма незначительным. Индийские ткани из хлопка 
пользовались спросом лишь у богатых людей того времени, а остальное население Европейских стран при изготовлении 
одежды использовало ткани из льна и шерсти. 
 



Существует предположение, что зачатки переработки хлопкового волокна и выработки из него тканей появились в Европе 
сначала у Фламандцев, к которым волокно занесли крестоносцы. Но впереди всех оказались предприимчивые Англичане, 
которые постарались использовать сложившиеся благоприятные обстоятельства того времени в свою пользу и в XV веке 
приступили к производству тканей из хлопкового волокна. Из-за отсутствия техники переработка хлопкового волокна в пряжу и 
готовые ткани носила кустарный характер производства. Все работы выполнялись вручную. В качестве основы (warp) в ткани 
использовалась льняная пряжа, а хлопковая пряжа шла лишь на уток (weft). Тем не менее Англия, занявшись переработкой 
хлопкового волокна, на долгое время превратилась в ведущую текстильную державу мира. 
 
В начале 1500-х на Юге Франции в городе Ним (Nîmes) освоили и стали изготавливать ткань саржу (по-Французски – Сэрж 
(Serge)). Дешёвый голубой (blue) краситель из Индии – Индиго (Indigo) доставлялся в Ним в основном через Итальянский порт 
Генуя (Genoa) (по-Французски – Жени (Gênes)), и именовался во Франции Блю дё Жени (Bleu de Gênes). Из готовой голубой 
ткани очень скоро стали шить для Генуэзских моряков штаны, а о поставляемой ткани говорили как о Сарже из Нима (по-
Французски – Сэрж дё Ним (Serge de Nîmes)). Отсюда со временем и пошли сокращённые термины Дёним или Дэним (Denim) 
и Голубая Дьжин (или Дьжинса или Дьжинсовка (Blue Jean)) и Дьжинсы (Jeans). Так или иначе, к 1500 хлопковое волокно стало 
уже практически повсеместно общеизвестным сырьём для производства тканей и одежды. 
 
Есть предположение, что первые семена Хлопчатника были засеяны на территории современных Соединённых Штатов 
Америки в 1556 на землях нынешнего Штата Флорида (State of Florida) и в 1607 – Штата Виргиния (State of Virginia). По 
крайней мере, к 1616 поселенцы (colonists) уже выращивали Хлопчатник по берегам Реки Дьжеймз (James River), протекавшей 
по территории нынешнего Штата Виргиния. 
 
31 Декабря 1600 группа купцов создала в Лондоне, Великобритания Восточную Индийскую Компанию (EAST INDIA 
COMPANY), действовашую поначалу в качестве монопольной торговой компании для торговли с Восточной и Юго-Восточной 
Азией и Индией. Она стала завозить в Европу из Индии и редкие готовые хлопковые ткани ручной выработки. Кроме того 
компания приступила к скупке и захвату с помощью Английских армейских подразделений территории Индии с последующим 
превращением её в свою колонию. А на колониальной территории возделывался, в том числе, и Хлопчатник. Этим захватам 
Индийских земель всячески сопротивлялись Голландцы и Французы, также имевшие там свои владения. Так или иначе, но с 
начала второй половины XVIII века территория Индии стала колониальным владением Англии. 
 
В 1641 в Манчестере, Великобритания была открыта первая хлопкопрядильная фабрика, послужившая началом 
повсеместного развития Европейской хлопковой отрасли. Привоз хлопкового волокна в Великобританию ограничивался тогда 
весьма незначительными объёмами. Тем не менее в начале XVIII века хлопок в Европе стал самым популярным сырьём для 
изготовления тканей, сменив на этом посту и лён и шерсть. 
 
Первые существенные подвижки в процессе механизации переработки хлопкового волокна состоялись лишь в XVIII веке и все 
они были неразрывно связаны с так называемым промышленным переворотом (industrial revolution), сердцем которого стал 
хлопок, и который начал активно формироваться в Великобритании в целом с 1750-х, когда там появилась большая группа 
изобретателей, совершенствовавших ручные станки для переработки хлопкового волокна и шерсти в пряжу и ткани. Первым 
значимым изобретением стал, пожалуй, так называемый Летучий (или Летающий) Челнок (Flying Shuttle) – 
усовершенствование к ткацкому станку (loom), позволившее ткачам ткать значительно быстрее. Его изобрёл и запатентовал 
26 Мая 1733 Британский машинист и инженер Дьжон Кэй (John Kay; 1704–1779). Использование летающего челнока привело к 
повышению спроса на пряжу за счёт ускорения процесса ткачества, увеличения ширины ткани, и удвоения ткачами 
производительности своего труда. Для обслуживания летучего челнока Кэя на каждый примитивный ручной ткацкий станок 
требовалось по пять прядильщиков, поскольку в тот момент ещё не было изобретено устройство для одновременного 
изготовления одним прядильщиком сразу нескольких нитей. Вслед за изобретением летучего челнока Британский плотник 
(carpenter) Дьжон Вайэт (John Wyatt; 1700–1766) создал вальцовую прядильную машину (cotton roller spinning machine), 
перерабатывавшую хлопковое волокно в пряжу с помощью двух наборов валов, двигавшихся с разными скоростями. Её 
изобретение состоялось так же в 1733, но патент на неё был оформлен на Люиса Пола (Lewis Paul; –1759) лишь в 1738. 
Однако эта машина не удостоилась должного внимания и практического использования со стороны прядильщиков вплоть до 
1769 (смотрите далее так называемый Водный Стан (или Водную Раму (Water Frame))). В 1760 Британец Робэт Кэй (Robert 
Kay; 1728–1802) изобрёл Подъёмную Коробку (Drop Box) для удерживания челноков на ткацком станке, несущих пряжу 
разного цвета. В 1764 в Деревне Стэнхил, Озвэлдвистл, Графство Ланкашир (Stanhill Village, Oswaldtwistle, Lancashire) 
Британский плотник и ткач Дьжеймз Хагрэйвз (James Hargraves; 1720–1778) изобрёл и в 1770 запатентовал так называемую 
Прядущую Дьжени (Spinning Jenny) – ручной восьми-шпиндельный прядущий стан (hand-powered eight-spindles spinning frame). 
С её помощью изготавливалась поначалу не очень-то крепкая пряжа, формировавшаяся в одну нить (thread) из восьми нитей 
и использовавшаяся только в качестве утка (weft). Пряжа для основы (warp) требовала большей степени твёрдости (firmness) 
и крепости (hardness) и поэтому изготавливалась тогда из льняного волокна. В 1769 Британский изобретатель и ведущий на 
ранней стадии промышленного переворота предприниматель Сэр Ричад Акрайт (Sir Richard Arkwrite; 1732–1792) запатентовал 
так называемый Водный Стан (или Водную Раму (Water Frame)) – прядущий стан (или прядильный станок), приводимый в 
движение с помощью воды (spinning water-powered frame). На нём изготавливалась уже более твёрдая и прочная пряжа, 
нежели на Прядущей Дьжени. Очень скоро прядущий стан (spinning frame) был усовершенствован таким образом, что 
позволил даже молоденькой девушке одновременно обслуживать от 80 до 120 шпинделей. При этом такая машина пряла 
большее число нитей любой степени тонины (fineness) и крепости, а работнику оставалось лишь своевременно загружать 
хлопковое волокно и связывать обрывавшиеся нити. В 1779 опять же Британец Самьюэл Кромтчэн (Samuel Crompton; 1753–
1827) изобрёл Прядущего Гибрида (или Прядущего Мула (Spinning Mule)) или Мула-Дьжени (Mule-Jenny), названного так 
потому, что данный стан являлся неким гибридом, совмещавшим в себе преимущества двух более ранних изобретений – 
Прядущей Дьжени (Spinning Jenny) и Водного Стана (Water Frame). На данном гибриде изготавливалась крепкая, тонкая и 
мягкая пряжа, которая могла уже использоваться во всех видах текстильной продукции, однако более всего она подходила 
для выработки ткани под названием мазлин (или муслин (muslin)). 
 
В 1784 был разработан, а в 1785 запатентован первый механически приводный ткацкий станок (power loom), автором которого 
стал Эдмэнд Катрайт (Edmund Cartwright; 1743–1823). Этот станок отличался от обыкновенного на тот момент ткацкого станка 
тем, что работал от механического привода, использующего энергию пара (steam power-operated); но его почему-то начали 
массово использовать лишь к 1820. В конце XVIII века, а именно 02 Июня 1797 в Соединённых Штатах Америки (США) Эймэс 
Витмоэ (Amos Whittemore; 1759–1828) запатентовал кардочёсальную машину (card machine или card), осуществлявшую 



предварительное расчёсывание хлопкового и шерстяного волокна, его очистку от сорных примесей и формирование полотна 
для дальнейшей выработки пряжи. Все перечисленные выше изобретения позволили в первую очередь Англичанам 
удешевить и приумножить массовое изготовление тканей из хлопка, что, в свою очередь, привело к тому что Англия в 
производстве таких тканей обогнала Индию, считавшуюся до той поры самым крупным мировым переработчиком хлопкового 
волокна. Вслед за всеми этими новшествами в Великобритании началось массовое изобретение и внедрение в производство 
механического прядильного оборудования, и это дало мощный толчок развитию текстильной промышленности во всех 
странах Европы и в Соединённых Штатах Америки (США). 
 
Все эти по истине великие изобретения привели к значительному росту привоза хлопкового волокна в страны Европы, и в 
первую очередь – в Великобританию. К примеру, по данным Практического, Теоретического и Исторического Справочника по 
Коммерции и Коммерческой Навигации (A Dictionary, Practical, Theoretical, and Historical, of Commerce and Commercial 
Navigation), подготовленного Шотландским экономистом, автором и редактором Дьжоном Рэмзэйэм МэКалэком (John Ramsay 
McCulloch; 1789–1864), Великобритания в 1697 ввезла для внутреннего использования 1 976 359 фунтов (или 896.461 тонн) 
хлопкового волокна, в период с 1700 по 1705 среднегодовой привоз хлопкового волокна составлял около 1 170 881 фунтов 
(или 531.103 тонн); объёмы привоза стали возрастать с 1750-х, когда привоз хлопкового волокна впервые преодолел отметку в 
3 000 000 фунтов (или 1 360.777 тонн) и продолжал возрастать стремительными по тем временам темпами; в 1782 привоз 
хлопкового волокна составлял уже 11 828 039 фунтов (или 5 365.108 тонн). Такой скачок в объёме ввоза в Великобританию 
хлопкового волокна был связан с активным развитием хлопчатобумажной промышленности страны, которое было вызвано 
также приспособлением в качестве двигателя к фабрично-заводскому производству парового двигателя Вота и Болтчэна, 
изобретённого и впервые произведённого в 1776 Шотландским инженером механиком Дьжеймзом Вотом (James Watt; 1736–
1819) при поддержке Английского изготовителя и делового партнёра – Мэсъю Болтчэна (Matthew Boulton; 1728–1809). 
Превосходное качество хлопкового волокна, созданная лёгкость его обработки, разнообразие получаемых из него товаров 
стремительно увеличивали спрос на него как в Великобритании, так и в Европейских странах. В 1781 состоялся первый вывоз 
хлопкового волокна из Великобритании, составивший 96 788 фунтов (или 43.902 тонн). 
 
Тогдашнее мировое производство хлопкового волокна не справлялось с возникавшим и растущим спросом на него со стороны 
Европейских текстильщиков. Причиной тому были трудности с отделением волокна от семян, производившимся вручную и 
требовавшим громадной затраты труда. Вследствие этого цена на Европейских рынках хлопка держалась на очень высоком 
уровне – 20–22 пенса за фунт. Во второй половине XVIII века волокно в Европейские страны доставлялось из Британской Вест 
Индии, а также из Французских, Испанских, Датских и Португальских колоний, а также из Смирны и Турции. А в США 
Хлопчатник в то время практически не культивировался, и тем не менее первые поселенцы в Южных штатах, осознавая 
возможность получения хорошей прибыли от его возделывания и продажи, приступили к его производству. 
 
В конце XVIII века получение хлопкового волокна в США было чрезвычайно кропотливым и малоэффективным занятием – 
один работник мог за день мог получить лишь 2.5 килограмма волокна. Хлопковое волокно отделялось от семени вручную, эту 
работу на Южных хлопковых плантациях США выполняли в те времена многочисленные рабы, завезённые туда из Африки. В 
1793 Илай Витни (Eli Whitney; 08 Декабря 1765 – 08 Января 1825), житель Массачусетса (Massachusetts), США, получивший 
образование учителя в бывшем Йэйлском Училище (Yale College; ныне Йэйлский Университет (Yale University)), Йэйл (более 
известный как Йель), Штат Джорджия (Yale, Georgia) в 1792, оформил патент на хлопковый джин (или волокноотделитель) – 
установку для отделения хлопкового волокна от семени и выделения сора – под названием Маленькая Хлопковая Установка 
(Little Cotton Engine). Хотя патентное ведомство имело информацию о том, что двумя годами ранее машинист Ноа Хоумз 
(Noah Homes) создал первый джин, но не оформил получение патента на своё изобретение. Слово Дьжин (или Джин (Gin)) в 
данном случае возникло как сокращение от Английского слова Эндьжин (Engine), ознащающего Установка; причём это 
произошло практически сразу же после изобретения этой установки Илаем Витни. Джин позволил в 10 раз поднять 
производительность труда рабов, совершавших весьма утомительную ручную работу по отделению волокна от семени 
Хлопчатника, и значительно удешевить стоимость вырабатываемого из хлопка-сырца волокна. До изобретения джина все 
работы по первичной переработке хлопка производились кустарными методами с использованием ручного труда. Один джин 
позволил заменить работу 100 человек. Чуть позже Илай Витни разработал и внедрил на договорной основе массовое 
производство запасных частей для сборки новых джинов и ремонта старых. Благодаря изобретению джина стало возможным 
поставлять большие количества хлопкового волокна быстро развивавшейся текстильной промышленности. К примеру, в 
течение 10 лет стоимость собранного в США урожая хлопка возросла со 150 000 до более 8 000 000 Долларов. Правда в этом 
случае необходимо также учитывать и рост поставки рабов в США. 03 Июля 1840 также в США был зарегистрирован патент на 
обновление валичного волокноотделителя (или джина (roller gin)). Его изобретателем был Фонз МэКаси (Fones McCarthy) из 
городка Демополис, Штат Алабама (Demopolis, State of Alabama). Внесённые им изменения в установку МэКаси были весьма 
инновационными и существенными. В верхней части рамы он разместил неподвижное лезвие (так называемый ракельный нож 
или скребковый нож (doctor knife)) остриём вниз (pointing downward) и установил его так, чтобы лезвие достаточно тесно 
прилегало к валу (roller) волокноотделителя. В нижней части рамы он разместил шатуны (или рычажные ножки с головками 
(crank legs) или соединительные стержни (connecting rods)), к верхней части которых он прикрепил движущийся нож с тонкими 
зубьями (fine teeth) (режущее лезвие или резак (hacker blade)) на рабочей режущей кромке остриём вверх (pointing upward). 
МэКаси назвал первый движущийся нож пилой (the saw), которая срезала волокна с семян, когда они оказывались в 
пространстве между валом и неподвижным лезвием. Сам же единственный вал в этой установке был намного больше в 
диаметре, нежели вал на так называемой чурке (churka) (бытовавшего в те времена допотопного валичного 
волокноотделителя), что позволило значительно увеличить объём переработки хлопка-сырца за счёт его большей 
вместимости в пространстве обработки волокноотделителя МэКаси. Вал (диаметром приблизительно 4 дюйма и длиной 3 
фута) был выполнен из толстой кожи, на которой были прорезаны канавки, позволявшие улюку и различным более-менее 
крупным и твёрдым частицам сора миновать режущий нож без нанесения ему повреждений. Вал вращался, ухватывая 
волокна хлопка своей поверхностью, напоминавшей дикобраза (porcupine-like surface), и затягивая их в щель между валом и 
неподвижным лезвием, и таким образом обеспечивалось чистое отделение волокон от семени и захват новых семян с 
волокном для последующего отделения волокон. К 1850 размеры валов стали расти:- диаметр увеличился до 7 дюймов, а 
длина – до 40, 60, и 72 дюймов. Кстати 40-дюймовая длина вала на одновальных волокноотделителях просуществовала 
вплоть до 1940-х. Впоследствии были разработаны двухвальные волокноотделители с длиной валов в диапазоне между 60 и 
72 дюймами. На момент разработки и патентования своего детища разработчик Фонз МэКаси и представить себе не мог, что 
его изобретение с использованием двухножевой системы очистки просуществует свыше ста лет и будет использована 
практически во всех странах мира, производящих Хлопчатник. Как бы там ни было, очень скоро валичный тип 
волокноотделителей стал преобладающим на многие годы вперёд. После Гражданской Войны в США (12 Апреля 1861 – 10 



Мая 1865) и конца хлопковых плантаций джины, принадлежащие местным сообществам (community gins), стали быстро 
распространяться по всей стране. Само слово Джин повсеместно стало бытовым. В результате изобретения джина и более 
дешёвых промышленных красителей (industrial dyes) всё больше и больше стали использовать в переработке Разновидности 
белого Хлопчатника Мохнатого (или Хлопчатника Обыкновенного, или Госсипиум Хирсутум (Gossypium Hirsutum)), нежели 
цветного, который был до той поры наиболее популярным у хлопкоробов, торговцев и прядильщиков. 
 
В 1781 Американский хлопок был впервые вывезен из США в Англию; это была отгрузка, насчитывавшая всего 8 мешков 
(bags). Спустя лишь несколько лет ежегодный вывоз хлопка из США возрос до 84 000 кип средним весом брутто в 500 фунтов 
(или 226.8 килограммов) каждая (согласно пересчитанным в данный эквивалент прежних данных статистики; на начальном 
этапе мешки и кипы с хлопковым волокном имели меньший вес, но со временем набрали 480 фунтов (или 217.7 килограммов) 
нетто веса каждая). Первая официальная статистика в США по производству хлопкового волокна стала публиковаться с 
сезона 1790/91; тогда из собранного хлопка-сырца было выработано 8 889 кип хлопкового волокна средним весом брутто 225 
фунтов (или 102.1 килограммов) каждая. В начале 1800-х Южные штаты США стали крупнейшим мировым экспортёром 
хлопкового волокна для разраставшихся в Британии текстильных комбинатов. В 1861 вывоз хлопка из США составил 
1 841 000 кип. 
 
В 1815 в США Пол Муди (Paul Moody; 1779–1831) изобрёл первый Американский механический ткацкий станок (power loom) 
для производства ткани; именно с него в этой стране началась настоящая эпоха хлопчатобумажного производства, поскольку 
вывоз ткацких станков из Соединённого Королевства был тогда вне закона. Изобретённый Полом Муди станок приводился в 
действие с помощью кинетической энергии движущейся воды в городских ручьях (streams), каналах и реках и был использован 
в производстве ткани на первом успешном интегрированном хлопчатобумажном предприятии (integrated cotton mill) в Волсэме, 
Штат Массачусетс (Waltham, State of Massachusetts), основанном в 1814. Муди оформил патент на своё изобретение и 
передал его владельцам своего предприятия; в последующие несколько лет он оформил ещё несколько патентов на 
различные усовершенствования механического ткацкого станка. 
 
Кому-то может показаться сейчас невероятным, но во второй половине XIX века в момент изобретения и дальнейшего 
развития ламп накаливания (light bulb) Британский изобретатель Сэр Дьжосэф Вилсэн Сван (Sir Joseph Wilson Swan) в 
качестве тела накала использовал обугленную хлопковую нить при выкаченном из колбы воздухе. В 1878 он даже получил 
патент на своё изобретение, примерно за год до патента Американского изобретателя Томэса Эдисэна (Thomas Edison). 
Эдисэн в течение 2 лет перепробовал порядка 6 000 материалов и веществ, содержащих углерод, от швейных ниток, 
покрытых углем, до продуктов питания и смолы. В его опытах нахождения материала для нити накаливания самым лучшим 
оказался Бамбук, который формировал футляр его Японского пальмового веера. А тем временем в Британии Сван, начиная с 
1879, начал устанавливать электрические лампы в домах. В 1881 он создал компанию – Свановская Компания Электрического 
Света (THE SWAN ELECTRIC LIGHT COMPANY), а немногим позже объединился с Эдисэном, создав общую торговую марку 
Эди-Сван (Edi-Swan). 
 
Ещё одним очень важным фактом из истории хлопка стало изобретение в США в 1850 первой хлопкоуборочной машины 
(cotton harvester). Патент на неё получили два жителя Мемфиса (Штат Теннесси) – Сэмьюэл Эс. Рэмбёт (Samuel S. Rembert) и 
Дьжэдидайэ Прэскэт (Jedediah Prescott). Однако потребовался почти век, в ходе которого продолжали разрабатываться 
механические хлопкоуоборочные машины, прежде чем началось их серийное производство и использование. Причиной столь 
длительной задержки являлось устоявшееся мнение о том, что хлопок-сырец может собираться лишь вручную, чтобы не 
потерять или не испортить часть выращенного урожая Хлопчатника. Первую практичную шпиндельную хлопкоуборочную 
машину (spindle cotton picker) создал Дьжон Дэниэл Раст (John Daniel Rust; 1892-Сентябрь-06–1954-Январь-20) и впервые 
представил хлопкоробам 31 Августа 1936 на Экспериментальной Станции Дэлтча (DELTA EXPERIMENT STATION) в 
Стоунвилле, Штат Миссисипи (Stoneville, State of Mississippi). Его компания Раст Катэн Пикё Кампэни (RUST COTTON PICKER 
COMPANY) сразу же получила заказ на производство 500 хлопкоуборочных машин к следующему сезону 1937/38, но из-за 
нехватки финансов не смогла выполнить полученный заказ полностью и обанкротилась. Но начало процессу разработки и 
производства хлопкоуборочных машин было тем не менее положено. 
 
Значимым мировым событием для текстильщиков стало изобретение в Англии в 1842 выходцем из Германии Люисом Швабэ 
(Louis Schwabe; 1798–1845) аппарата, который выдувал синтетические мононити сквозь малые отверстия (drew out synthetic 
filaments through small holes); это было стеклянное волокно (glass fiber). Оно стало предпосылкой для изобретения и массового 
производства в будущем всех искусственных и синтетических волокон, составляющих в настоящее время львиную долю всех 
текстильных волокон; а тогда они лишь только начинали формировать мало заметную конкуренцию хлопку, льну, шерсти и 
шёлку. В 1855 Швейцарский химик Жорж Одемар (Georges Audemars) из Лозанны (Lausanne) разработал процесс 
производства из хлопка нитрата целлюлозы (cellulose nitrate), позже лёгшего в основу для изготовления гидратцеллюлозного 
волокна. Два года спустя, в 1857 другой Швейцарский химик Матиас Эдуард Швайца (Matthias Eduard Schweizer (1818–1860) 
сделал открытие, заключавшееся в растворении хлопковой, льняной целлюлозы и шёлка в растворе солей меди (copper salts) 
и аммиака (ammonia) и после экструзии (extrusion) его последующей регенерации в коагуляционной ванне (coagulating bath). В 
1884 и 1885 в Лондоне, Британский физик, химик и изобретатель Сэр Дьжосэф Вилсэн Сван (Sir Joseph Wilson Swan; 1828–
1914)) представил волокна, произведённые из нитроцеллюлозы, которая была обработана химикатами с целью вернуть её в 
форму невоспламеняемой целлюлозы (nonflammable cellulose). Однако Сван ограничился лишь демонстрациями своего 
изобретения; и это привело к тому, что развитие искусственного шёлка как практичного волокна реально началось чуть позже 
во Франции с работы инженера и промышленника (industrialist) Графа Илера из Шардонэ (Comte Hilaire de Chardonnet) (полное 
имя Люи-Мари-Илер Бэрниго дё Гронд (Louis-Marie-Hilaire Bernigaud de Grande); 1839–1924), которого многие и сейчас считают 
‘Отцом Отрасли Рэйон’ (‘Father Of Rayon Industry’). В 1884 Люи-Мари-Илер Бэрниго изобрёл, и после продолжительных 
исследований представил в 1889 искусственное волокно (manmade fiber), произведённое посредством выдавливания 
(squeezing) раствора нитроцеллюлозы (nitrocellulose solution) сквозь отверстия в фильерах (spinnerettes), последующего 
отвердевания (hardening) исходящих струй расплава (emerging jets) в тёплом воздухе (warm air), и затем посредством 
химической обработки (chemical treatment) их повторного обращения (reconverting) в целлюлозу. Он назвал его 
‘Искусственным Шёлком’ (Soie Artificielle или Artificial Silk) и получил первоначальный Французский патент на своё 
изобретение, который позволил ему обрести финансовую поддержку для постройки в Безансоне (Besançon) первой в мире 
фабрики по производству ‘Искусственного Шёлка’. Изготовление Шардонэшного шёлка (Chardonnet silk), позже получившего 
нынешнее название Рэйон (Rayón), на этой фабрике он начал на коммерческой основе в 1891. Несмотря но то, что 
разработанный Люи-Мари-Илером Бэрниго процесс был достаточно простым и с малым выходом отходов, он, тем не менее, 



был медленным, дорогостоящим и потенциально опасным. В последствии другие учёные и изобретатели стали 
разрабатывать менее затратные и более эффективные способы производства иных типов гидратцеллюлозного волокна. В 
1890 Французский химик, Люи-Ори Дэпэсси (Louis-Henri Despeissis; 18ХХ–1892), запатентовал процесс формования прядомого 
волокна (spinning fiber) из медноаммиачного искусственного шёлка (cuprammonium artificial silk), а точнее из хлопка, 
растворённого в реактиве Швайца (Schweizer’s reagent); но после смерти изобретателя патент не обновлялся из-за неоплаты 
вознаграждения за его поддержание. Незадолго до этого, в середине 1880-х в Роттердаме (Нидерланды) инженер Немецкого 
происхождения Йохан Урбан (Johann Urban; 1863–1940), работая на фабрике по производству осветительных лампочек (light 
bulb factory), познакомился с другим Немецким химиком и промышленником Максом Фрэмэри (Max Fremery; 1859–1932) и 
вернулся с ним в Германию, где в городке Гельнхаузэн (Gelnhausen) принял руководство техническим управлением другой 
фабрики по производству осветительных лампочек. Они воспользовались наработками Люи-Мари-Илера Бэрниго по 
производству волокна из нитроцеллюлозы, адаптировав их для изготовления из получаемого ими углеродного волокна (carbon 
fiber) нитей накаливания для осветительных лампочек. В 1892 Урбан и Фрэмэри создали в городе Обабрух (Oberbruch), в 
районе Хайнсберг (Heinsberg) свою собственную компанию по производству электрических ламп накаливания (incandescent 
electric lamps) – Райнишэ Глюлямпэнфабрик (Rheinische Glühlampenfabrik). Спустя три года (то есть в 1895), на фабрике 
трудились 36 мужчин и 46 женщин, а годовое производство лампочек составило 400 000 штук. Спустя ещё пять лет (то есть в 
1900), на фабрике трудились уже 350 работников, но над её существованием нависла угроза вследствие низких цен на 
аналогичную продукцию появившихся к этому моменту крупных изготовителей лампочек. Так или иначе, Урбан и Фрэмэри в 
середине 1890-х оказались вовлечёнными в производство и развитие синтетического волокна, которое они первоначально 
называли Глянцштоф (Glanzstoff; или Глянцевое Вещество). В процессе дальнейших исследований и разработок они 
получили так называемый искусственный шёлк, который запатентовали в 1897 под названием Зикимит (Silkimit) (или 
Имитационный Шёлк (Imitation Silk). Разработанный ими медноаммиачный процесс оказался дешевле и безопаснее процесса 
изготовления нитроцеллюлозы. Йохан Урбан и Макс Фрэмэри задействовали в своём производстве вращающиеся цилиндры 
(rotating cylinders) для вытяжки (stretch) формуемого волокна в тонкие мононити, которые можно было бы использовать и в 
производстве тканей. Воспользовавшись изобретением Люи-Ори Дэпэсси, они усовершенствовали и запатентовали версию 
его процесса по формованию волокна из целлюлозы в медноаммиачном растворе (cellulose in a copper-ammonia solution), 
добавили к этой версии практический метод для прядения волокна, и в 1898 в том же Обабрухе, взяв кредит в Бэргиш-
Мяркишэн Банке (Bergisch-Märkischen Bank), приступили к строительству первой в Германии фабрики по производству 
искусственного волокна. За год количество работников на этой фабрике выросло до 700 человек; и 19 Сентября 1899 с 
уставным капиталом в 2 миллиона Немецких Марок (Marks) она была запущена в строй под названием Фэрайнигтэ 
Глянцштоф-Фабрикэн (Фау.Ге.Эф.) (VEREINIGTE GLANZSTOFF-FABRIKEN (VGF)). Йохан Урбан стал техническим директором 
(technical director) этой фабрики. Вскоре Урбан и Фрэмэри перевели свою штабквартиру в Эльбафэльд (Elberfeld; ныне 
пригород Вупаталя (Wuppertal)). В 1900 совместно с Эльзасским (Alsatian) текстильным химиком Давидом Эмилем Бронэтом 
(David Emil Bronnert; 1868–1928) они оформили ещё два базовых (basic) патента. С 1904 Йохан Урбан стал главой (head) 
быстро растущей фабрики Эрстэ Остэрайхишэ Глянцштоф-Фабрикэн (ERSTE ÖSTERREICHISCHE GLANZSTOFF-FABRIKEN 
или FIRST AUSTRIAN RAYON FACTORY) в Санкт Полтэне (Sankt Pölten), совместного предприятия нескольких Немецких и 
Австрийских фирм под общим руководством Фау.Ге.Эф. (VGF). К 1913 количество рабочих на неё составило 1 700 человек. 
Вернёмся же немного назад; в 1891 три Британских химика – партнёры Чалз Фрэдэрик Крос (Charles Frederick Cross; 1855–
1935), Эдвод Дьжон Бэвэн (Edward John Bevan; 1856–1921), и Клэйтчэн Бидл (Clayton Beadle; 1868–1917), – посредством 
растворения (dissolution) сиропообразной жёлтой жидкости (syrupy yellow liquid) – ксантогената целлюлозы (cellulose xanthate) 
в разбавленном гидроксиде натрия (dilute sodium hydroxide) получили третий тип целлюлозы, наиболее популярный и в 
настоящее время, – Вискозу (Viscose). В 1892 они оформили на неё патент. Со временем Вискоза стала основой для отраслей 
по производству вискозного рэйон (viscose rayon) и целлофана (cellophane). В 1894 Крос и Бэвэн получили ещё один патент, 
но уже на процесс изготовления целлюлозного ацетата (cellulose acetate); а патент на изобретение данного продукта из 
целлюлозы был получен в 1893 Американским изобретателем Асэ Ди. Лытл (Arthur D. Little) из Бостона, который назвал его 
Ацетатом (Acetate), от Латинского слова Acetum, означающее Уксус, – и приспособил для производства плёнки (film). Первые 
практические шаги в направлении выработки синтетического волокна были представлены попытками переработки 
высоковоспламеняемой нитроцеллюлозы (highly flammable nitrocellulose), произведённой в результате обработки хлопковой 
целлюлозы (cotton cellulose) азотной кислотой (with nitric acid). К 1905 Британской компания Котэулдз Эл.ти.ди. (COURTAULDS 
LTD), занимавшаяся шёлком, первой освоила выпуск вискозного волокна, которое в настоящее время известно под названием 
Вискозное Рэйон (Viscose Rayon) или просто Вискоза (Viscose). В 1908 Немецкая текстильная компания Йот.-Пэ. Бэмберг (J.-P. 
BEMBERG) приступила к производству медноаммиачного искусственного шёлка под товарным знаком шёлк Бэмберг (Bemberg 
silk). В Соединённых Штатах Америки (США) исскусственное волокно начали вырабатывать на промышленной основе в 1911; 
там первенцем выступило предприятие Амэрикэн Вискоус Корпорэйшэн (AMERICAN VISCOSE CORPORATION), приступившее 
к производству искусственного целлюлозного волокна (cellulosic fiber), известного тогда под названием искусственный шёлк 
(artificial silk). С 1924 это гидратцеллюлозное волокно стало вырабатываться под торговым названием Рэйон (Rayon); такое 
название предложил Кенэс Лод (Kenneth Lord) из компании Гэлей Энд Лод, Инк. (GALEY & LORD, INC.) (ныне подразделение 
Болингтчэн Индэстриз, Инк. (BURLINGTON INDUSTRIES, INC.)). В 1925 Американская Федеральная Комиссия по Торговле 
(FEDERAL TRADE COMMISSION (FTC)) официально признала искусственные мононити, разрешив использование названия 
Рэйон для пряж, полученных из целлюлозы или её производных (derivatives); и до сих пор это волокно известно в мире, в том 
числе под синонимами Искусственный Шёлк (Artificial Silk) или Имитационный Шёлк (Imitation Silk). 
 
В сезон 1908/09 общемировое производство хлопкового колокна насчитывало уже 18 000 000 кип брутто весом по 500 фунтов 
(или 14 пудов, или 226.796 килограммов) каждая, что в переводе на метрические тонны составляло 4 082 328 тонн. Доля США 
при этом составила 13 587 306 кип (или 3 081 547 тонн), из которых было вывезено (экспортировано) за пределы страны 
8 566 342 кипы (1 942 812 тонн). Фактически в начале XX века США производили более половины всего общемирового 
хлопкового волокна, превратившись в хлопковую державу № 1 в мире. 
 
На 31 Августа 1910 по данным Международной Федерации Ассоциаций Мастеровых Прядильщиков Хлопка и Изготовителей 
(INTERNATIONAL FEDERATION OF MASTER COTTON SPINNERS’ AND MANUFACTURERS’ ASSOCIATIONS) в мировом 
хлопковом прядении было задействовано 133 384 000 шпинделей (spindles), из которых в Великобритании – 53 397 000, 
Соединённых Штатах Америки – 28 349 000, Германии – 10 200 000, России – 8 234 000, Франции – 7 100 000, Индии – 
5 657 000, Австрии – 4 643 000, Италии – 4 200 000, Японии – 1 943 000, Испании – 1 853 000, Швейцарии – 1 496 000, Бельгии 
– 1 321 000, остальных – 4 982 000 шпинделей. И год за годом число прядильных веретён в мире продолжало увеличиваться. 
Как видно из представленных данных, самым крупным переработчиком хлопкового волокна была в то время Великобритания, 
в которой около 90% всех хлопковых шпинделей (cotton spindles) и ткацких станков (looms) в Графстве Ланкастер (County of 



Lancaster). В частности в Ланкастере насчитывалось 58 002 435 шпинделей (включая крутильные веретёна (doubling spindles), 
не включённые в вышеприведённые данные) и 741 260 ткацких станков, принадлежавших 1 966 фирмам, вовлечённым в 
хлопковую отрасль. 
 
В сезон 1917/18 шестёрка мировых производителей хлопкового волокна по процентной доле от его общемирового 
производства выглядела следующим образом:- США – 62.1% (или 10 811 000 кип), Индия – 16.5% (или 2 869 000 кип), Египет – 
7.4% (или 1 287 000 кип), Китай – 4.8% (или 830 000 кип), Россия – 3.3% (или 578 000 кип), Бразилия – 2.3% (или 400 000 кип), 
и прочие (среди которых были Мексика (0.7% или 125 000 кип), Перу (0.6% или 110 000 кип), Турция, Персия, Афганистан и 
Кашгар) – в совокупности 3.6% (или 626 760 кип) из 100% (или 17 410 000 кип) всего произведённого хлопкового волокна. 
(Примечание:- В качестве универсальной единицы измерения использовалась тогда среднестатистическая кипа нетто весом 
500 фунтов (bale of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов), хотя в каждой из стран вес кип имел свой вес, отличавшийся от 
других иногда в разы.) 
 
В 1940-е ткань дёним (denim), из которой отшивалась рабочая форма одежды для так называемых работников с голубыми 
воротничками (blue-collar workers), стала весьма популярной основой для пошива повседневной одежды обычного населения 
и особенно молодёжи. Так возникло массовое производство известных и популярных во всём мире джинсов. 
 
Нехватка красителей во время Второй Мировой Войны (1939–45) привела к тому, что ряд стран возобновил выращивание 
цветного Хлопчатника, в частности природного зелёного и бурого цвета (naturally green and brown colors). Его стали 
выращивать в странах Азии, Африки, Центральной и Южной Америки. Практика возделывания такого Хлопчатника 
продлилась ещё вплоть до 1980-х, когда практически во всех хлопкопроизводящих странах мира хлопкоробы отказались от 
них и полностью перешли на чисто белые коммерческие Разновидности Хлопчатника. 
 
На рубеже 1949–51 производство и потребление хлопкового волокна в мире впервые перевалило за 7 миллионов тонн. В это 
же время общемировые посевные площади под Хлопчатник впервые превысили 30 миллионов гектаров (га) и вплоть до 
настоящего времени так и держатся на этом уровне. В сезон 1950/51 мировое производство хлопкового волокна составило 
6 674 000 тонн при тогдашней продуктивности (yield) в 234 килограмма хлопкового волокна с одного гектара земли. Спустя 
десятилетие (сезон 1959/60), мировое производство и потребление хлопкового волокна впервые перевалило за 10 миллионов 
тонн и продолжало расти. На рубеже нового тысячелетия (сезон 2000/01) мировое производство и потребление хлопкового 
волокна впервые превысило 20 миллионов тонн. В сезон 2004/05 мировое производство хлопкового волокна достигло уже 26 
миллионов тонн; правда, рост потребления немногим приотстал за таким темпом производства, достигнув лишь 23 миллионов 
тонн. В сезон 2011/12 мировое производство хлопкового волокна достигло рекорда в 27 855 000 тонн, в том числе за счёт 
продуктивности, возросшей до 782 килограммов хлопкового волокна с одного гектара земли. Вообще-то продуктивность 
выработки хлопкового волокна, начиная с сезона 1950/51 и вплоть до сезона 2011/12, росла вместе с его производством 
ежегодно в среднем на 4%, или по 9 килограммов хлопкового волокна с одного гектара земли в год. 
 
С начала 1980-х Китайская Народная Республика (КНР) по производству хлопка опередила США, став ещё при этом и самым 
крупным в мире потребителем хлопкового волокна. Это было связано с тем, что Правительство КНР, осознавая значимость 
сырьевой базы и текстильной отрасли, способной быстро оборачивать средства, для национальной экономики, выступило с 
программой интенсивного развития этих отраслей, что и стало приносить стране ежегодные существенные плоды её 
реализации. 
 
Во второй половине ХХ века самыми крупными экспортёрами хлопка были США и Союз Советских Социалистических 
Республик (СССР). Так продолжалось вплоть до конца 1991, когда произошёл развал СССР и некогда входившая в него 
республика, а ныне – независимое государство Узбекистан заняло его место. В начале XXI века ситуация в мировом экспорте 
хлопка стала меняться – появлялись новые и уходили старые участники этого процесса. Этим изменениям способствовали 
изменения на мировых биржевых рынках сырья, цены на которых стали изменяться столь значительно и непредсказуемо 
вследствие появления на них в первой половине 1990-х так называемых хэдьж фондов, которые в погоне за сверхприбылями 
ломали все действовашие до той поры устои этих рынков, и которым были совершенно безразличны реалии этих рынков. 
Иными словами, если ранее действия виртуальных биржевых рынков сырья опирались на ситуации на реальных рынках 
сырья, то начиная с этого момента всё перевернулось с ног на голову – реальные рынки сырья были вынуждены опираться на 
безрассудные действия виртуальных биржевых рынков сырья. ‘Хвост стал управлять кобылой’. Впрочем соответствующие 
регулирующие органы в США не нашли в этом ничего предосудительного. 
 
С середины ХХ века рост производства хлопкового волокна был связан с повышением урожайности Хлопчатника. 
Большинство мировых структур в своих сводках оценивают скорее не урожайность, а продуктивность возделывания 
Хлопчатника, отражаемую в полученных килограммах хлопкового волокна с одного гектара (кг/га); в частности, средний 
уровень этой продуктивности вырос с 234 до 800 кг/га. Но на её повышение повлияли также рост производительности труда 
вследствие развития технологий, использование органических и химических удобрений, различных ядохимикатов для борьбы 
с Вредителями Хлопчатника, а также до сих пор развивающейся технологией полива данной культуры. Участники 
международного рынка хлопка считают, что будущее развитие Хлопчатника как сельскохозяйственной культуры, которой 
свойственна конкуренция с другими альтернативными сельскохозяйственными культурами, связано главным образом лишь с 
дальнейшим повышением его урожайности во всех странах возделывания, а не только в странах с развитой экономикой. Но 
на это влияет множество факторов, начиная от экономической политики государства в отношении развития сельского 
хозяйства и заканчивая возможностью доступа к длинным и дешёвым кредитам, которые ‘не душили’ бы фермеров. 
 
23 Марта 1988 произошло мало известное многим, но чрезвычайно значимое общемировое событие – Американской компании 
Мансэнто Кампэни (MONSANTO COMPANY) из Сент Луиса, Штат Миссури было предоставлено официальное разрешение на 
начало исследований в области разработки трансгенных технологий в отношении сельскохозяйственных культур, в частности, 
на Томат (или Помидор (Tomato)). Чуть позже компания получила разрешение и на работу с Хлопчатником. Изначально 
трансгенные технологии были направлены на сокращение использования ядохимикатов, повышение сопротивляемости 
Растений воздействию Насекомых Вредителей, затем к этим целям добавились сопротивляемость к Сорнякам и 
климатическим аномалиям. Исследования привели к появлению новых генетически модифицированных (ГМ) Сортов 
Хлопчатника, первым из которых стал Хлопчатник с подсаженным к нему БТ геном (BT gene) эндотоксина КрайУанЭй.си. 
(Cry1Ac endotoxin), принадлежащим Грам-положительной, обитающей в почве Бактерии Палочка Турингийская, или Бациллус 



Турингиэнсис, (Bacillus Thuringiensis, Gram-positive, soil-dwelling Bacterium). Действие подсаженного гена подобно действию 
инсектицида, поражающего Насекомых Вредителей. К концу ХХ века использование ГМ Хлопчатника распространилось в 
большинстве стран, возделывавших эту культуру в крупных и средних масштабах. В 2017, в частности, такой Хлопчатник был 
адаптирован к возделыванию в 15 странах мира, а доля волокна, полученного из него, составляла около 80% от суммарного 
объёма хлопкового волокна, производимого во всём мире. 
 
По данным Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ) (INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE 
(ICAC)) со штабквартирой в Вашингтоне, США, в 2018 в мире на 5 континентах насчитывалось 75 стран, занимающихся 
возделыванием Хлопчатника. При этом самыми крупными производителями в порядке убывания стали Китайская Народная 
Республика (КНР), Индия, Соединённые Штаты Америки (США), Бразилия, Пакистан, Турция, Узбекистан и Африканские 
страны хлопковой секторальной инициативы Си.-4 (Cotton Sectoral Initiative C-4) от Cotton 4 (Бенин, Буркина Фасо, Чад и Мали) 
Всемирной Организации Торговли (ВОТ) (WORLD TRADE ORGANIZATION (WTO)), проявленной в 2003; а самыми крупными 
экспортёрами в порядке убывания стали США, Бразилия, Индия, Австралия и Африканские страны хлопковой секторальной 
инициативы Си.-4. В возделывании Хлопчатника было занято около 26 миллионов хлопкоробов (Cotton growers), дающих 
возможность работать и получать доходы более 100 миллионам семей. Годовая выручка (annual revenue) от торговли и 
переработки хлопка составляла порядка 50 миллиардов Долларов США. 
 
В 2019, учитывая глобальную значимость Хлопчатника для всей мировой экономики, Всемирная Организация Торговли (ВОТ) 
(WORLD TRADE ORGANIZATION (WTO)) от лица своих членов учредила даже 07 Октября ежегодное празднование 
Всемирного Дня Хлопка (World Cotton Day). Год за годом хлопкоробы по всему миру возделывают более значимые и 
урожайные Селекционные Сорта Хлопчатника; этому во многом способствуют и селекционеры данной сельскохозяйственной 
культуры, а также текстильщики, заинтересованные в более качественном хлопковом волокне для производства своей 
продукции. 
 
На пороге нового тысячелетия все текстильщики стали остро нуждаться в более качественном хлопковом волокне, а вызвано 
это было невероятным скачком в усовершенствовании оборудования и технологий переработки волокна и выработки готовых 
тканей. Например, увеличение к концу XX века фактической скорости шпинделей (spindle speed) на 175% привело к 
возрастанию производительности самих машин на 500–600%. Чтобы оценить масштабы случившегося преобразования 
мировой текстильной отрасли достаточно взглянуть на показатели изменений в производительности оборудования, 
произошедших с 1950 по 2000; в частности:- (1) в прядении производительность кардов (cards), или кардочёсальных машин 
(carding machines), возросла с 3.6 килограммов в час (кг/ч (kg/h)) до 120 кг/ч, то есть в на 3 333%; ленточных машин 
(drawframes) – с 30 метров в минуту (м/мин (m/min)) до 1 000 м/мин, то есть на 3 333%; пневмомеханических машин (open-end 
machines) – с 25 000 оборотов в минуту (revolutions per minute) (об/мин (rpm)) в 1967 до 145 000 об/мин, то есть на 580%; 
кольцевых машин (ringframes) – с 8 000 оборотов в минуту (об/мин (rpm)) до 22 000 об/мин, то есть на 175%; и мотальных 
машин (winding machines) – с 400 метров в минуту (м/мин) до 1 600 м/мин, то есть на 400%; и (2) в ткачестве (weaving) 
производительность челночных ткацких станков (shuttle looms) возросла с 275 метров в минуту (м/мин) до 350 м/мин, то есть 
на 27%; рапирных ткацких станков (rapier looms) – с 345 м/мин до 1 200 м/ мин, то есть на 348%; метательных ткацких станков 
(projectile looms) – с 573 м/мин до 1 300 м/мин, то есть на 227%; пневмоструйников (airjets) – с 654 м/мин до 1 800 м/мин, то 
есть на 275%; и многофазных пневмоструйных ткацких станков (multiphase airjet looms) – с 17.8 м/мин до 5 000 м/мин, то есть 
на 28 090%. Улучшения и усовершенствования оборудования продолжаются и по сей день, что приводит к повышенным 
требованиям со стороны текстильщиков в отношении качества приобретаемого ими хлопкового волокна. 
 
В настоящее время все мировые регионы возделывания Хлопчатника можно образно разделить на три пояса:- Северный 
Пояс (Northern Belt), Экваториальный Пояс (Equatorial Belt) и Южный Пояс (Southern Belt). Cбор урожая в странах Северного 
Пояса производится с Июля по Декабрь, в странах Экваториального Пояса – с Декабря по Май, а в странах Южного Пояса – с 
Февраля по Август; при этом доли производства хлопка для каждого из поясов составляют в среднем:- Северный – 82%, 
Экваториальный – 6% и Южный – 12%. Стоит также отметить, что в некоторых странах (где позволяют климатические 
условия) за один сезон Хлопчатник возделывался дважды или же по причине севооборота на одной и той же земле за сезон 
возделывался и Хлопчатник и какая-то иная сельскохозяйственная культура как, например, в Бразилии. 
 
С целью более правильного понимания приводимой в дальнейшем информации необходимо отметить, что мировое хлопковое 
сообщество в своих сводках использует понятие хлопковый сезон (cotton season) (или хозяйственный год (marketing year) или 
урожай), который в большинстве стран мира начинается с 01 Августа в текущем году и заканчивается 31 Июля в следующем, 
за исключением Китая, где хлопковый сезон начинается с 01 Сентября текущего года и заканчивается 31 Августа в 
следующем году, Индии, где хлопковый сезон начинается с 01 Октября текущего года и заканчивается 30 Сентября в 
следующем году, Южно-Африканской Республики, где хлопковый хозяйственный сезон (cotton marketing season) начинается с 
01 Апреля текущего года и заканчивается 31 Марта в следующем году, и ряда других стран. Характеризуя тот или иной сезон, 
обычно приводятся сокращения типа 2019/2020, 2019/20 или 19/20. 
 
В большинстве сводок различных международных организаций и компаний, вовлечённых в хлопковое дело, фигурируют 
статистические данные для хлопкового волокна (cotton lint) (в очень редких случаях – хлопка-сырца (seedcotton)), выраженные 
в 480 фунтовых (217.724 килограммов (кг)) нетто веса кипах (480-pound net weight bales). Это усреднённое значение было 
использовано в целях сравнения для обеспечения универсальной международной практической единицы измерения 
фактического количества производимого в разных странах хлопкового волокна. Реальный вес каждой кипы может оличаться 
как в большую, так и в меньшую сторону. Кстати, может показаться странным, но некоторые официальные источники даже в 
Феврале 1981 считали, что Международный Совещательный Комитет по Хлопку (МСКХ (ICAC), Вашингтон, США) в своих 
публикациях учитывал кипы нетто весом 478 фунтов (несмотря на то, что МСКХ ориентируется в них на нетто вес в 
Метрических единицах измерений, в частности, в тоннах (т)), а Департамент Сельского Хозяйства США (US DEPARTMENT OF 
AGRICULTURE) – кипы нетто весом 480 фунтов. Стоит также отметить, что данный усреднённый стандартизированный до 480 
фунтов нетто вес кип был утверждён в 1969; до этого момента усреднённый стандартизированный вес кип составлял 500 
фунтов (226.796 килограммов) брутто веса (500-pound gross weight bales). С XIX века вес кип с хлопковым волокном в разных 
странах мира был неодинаковым:- в каких-то странах он составлял 200 фунтов (90.719 килограммов), а в каких-то и 750 
фунтов (340.194 килограммов). В ряде стран мира такое различие в стандартном весе кип встречается до сих пор. Кроме того, 
международные структуры при указании урожайности Хлопчатника (Cotton yield) в своей статистике используют урожайность в 
пересчёте на волокно (в килограммах с одного гектара), которую в этом случае было бы правильнее называть 



продуктивностью; в то время как в странах, входивших в состав Союзных республик бывшего СССР, до сих пор используют 
урожайность хлопка-сырца в центнерах с одного гектара (ц/га). В данной книге с целью привычного понимания все цифровые 
показатели производства и потребления хлопкового волокна приводятся в Метрических тоннах (т), поскольку в новом 
тысячелетии практически все страны мира адаптировали у себя Метрическую Систему Единиц Измерения, которую также 
называют по Французскому обозначению Международной Системой Единиц СИ (Le Système International d’Unités (SI)). Хотя 
многие развитые страны, несмотря на это, по-прежнему продолжают использовать устаревшие единицы измерения; во 
избежание путаницы в одном из приложений в настоящей книге приводятся точные значения всех ведущих единиц измерения, 
используемых в разных странах мира. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



ХЛОПЧАТНИК И ЕГО ВОЗДЕЛЫВАНИЕ 
 
Сельскохозяйственная культура Хлопчатник является одновременно и технической и продовольственной культурой. В 
отличие от многих других сельскохозяйственных культур она является полностью безотходной. Из Хлопчатника 
вырабатывается огромный спектр продукции различных отраслей экономики. 
 
Попытки первой системной классификации Растения Хлопчатник были предприняты ещё в 1623, когда Швейцарский ботаник 
Каспа Бохгин (Caspar Bauhin; 1560–1624) в своей работе – Таблица (Pinax) – выделил Род Хлопчатника (Genus Gossypium) и 
попытался описать четыре его Вида (Species или Spp.), предоставив справки на каждое из их ранних обозначений:- (i) 
Хлопчатник Кустарниковый (или Госсипиум Фрутэссэнс; Gossypium Frutescens) с белыми семенами, обычный Левантийский 
Хлопчатник (Levant Cotton) того времени (Госсипиум Хэрбасэум (Gossypium Herbaceum) по описанию более ранних авторов); 
(ii) Хлопчатник Древовидный (или Госсипиум Арборэум; Gossypium Arboreum) с гладким стеблем (smooth stem), описанный в 
XVI веке Итальянским врачом и ботаником Проспэро Альпини (или Проспэром Альпинусом; Prospero Alpini или Prosper Alpinus; 
1553–1617) и Французским путешественником, натуралистом, писателем и дипломатом Пьером Бэлю (или Пэтрусом 
Бэллониусом Сэноманусом; Pierre Belon или Petrus Bellonius Cenomanus; 1517–1564); (iii) Хлопчатник Древовидный (или 
Госсипиум Арборэум; Gossypium Arboreum) с шиповатым стеблем (spinous stem), который он идентифицировал с 
Хлопчатником Бразильским (или Госсипиум Брасилианум; Gossypium Brasilianum), описанным Бэлю, и Ксилифэраэ Арборэс 
Лэрио (Xyliferae Arbores Lerio), с дальнейшей ссылкой на работу Джироламо Бэнцони (Girolamo Benzoni; 1519–1570) – История 
Западной Индии (Historia Indiae Occidentalis, 1581); в качестве примечания к этому Виду он добавил:- Семена этого Растения – 
чёрные, собранные в скопление из десяти или двеннадцати, по типу виноградных семян, тогда как Азиатский Вид имеет 
разделение зёрнышек (The seeds of this Plant are black, bunched together in clusters of ten or twelve, like grape-seeds, whereas the 
Asiatic kind has the grains separate); (iv) Хлопчатник Яванский (или Госсипиум Джаванэнсэ; Gossypium Javanense), Иволистный 
(Willow Leaved), и Шерстяное Дерево (Wool Tree или Lanifera Arbor Peregrina) по Голландскому (Французского происхождения) 
ботанику Шарлю дё л’Еклюзэ (или Каролюс Клюсиус; Charles de l’Écluse или Carolus Clusius; 1526–1609) являлся конечно же 
не Хлопчатником, а шерстяным деревом или Эриодэндроном (Eriodendron). В опубликованном в 1694 труде Французского 
ботаника Жозэфа Питона дё Турнэфора (Joseph Pitton de Tournefort; 1656-Июнь-05–1708-Декабрь-28) – (Éléments de Botanique, 
ou Methode pour Connoitre les Plantes) – было сделано описание 6 Видов Хлопчатника. 
 
В 1735 знаменитый Шведский естествоиспытатель Карл фон Линиэ (или Карл Линней; Carl von Linné; 1707–78) создал систему 
растительного и животного мира, выпустив её в своём труде – Системы Природы (Systema Naturae). Он первым применил 
бинарную номенклатуру, в которой первое слово означало Род (Genus), а второе – Вид (Specie или Sp.), и построил наиболее 
удачную искусственную классификацию Растений и Животных, описал около 1 500 Видов Растений, включая Хлопчатник. 
Руководствуясь морфологическими признаками, Линиэ выделил в Роде 5 Видов Хлопчатника:- Африкано-Азиатский, 
Индокитайский, Мексиканский, Перуанский и Госсипиум Рэлигиосум (Gossypium Religiosum). Вслед за ним Датский (Прусского 
происхождения) ботаник и коллекционер Растений, натуралист и врач Юлиус Филип Бэнямин фон Роа (Julius Philip Benjamin 
von Rohr; 1737–1793) в 1791 в своём труде – Заметки По Культуре Хлопчатника – описал 29 Сортов (Varieties) и разбил Род на 
4 Группы (или Культивар (Cultivar); или Подрод (Subgenus)); при этом он опирался на характер опущённости семян. 
 
Следущие попытки классификации Хлопчатника предпринял в 1864 и в 1877 Итальянский ботаник Агостино Тодаро (Agostino 
Todaro; 1818–1892) в своих трудах – Замечания по Некоторым Видам Культивируемого Хлопчатника в Ботаническом Саду 
Палермо (Osservazioni su Talune Specie di Cotone Coltivate nel R. Orto Botanico di Palermo) и Доклад о Культуре Хлопчатник в 
Италии с Последующей Монографией Рода Госсипиум (Relazione Sulla Cultura dei Cotoni in Italia Seguita da Una Monografia del 
Genere Gossypium), соответственно. Используя морфологический метод, он описал 54 Вида, но при этом несправедливо 
разделил их на Настоящие (имеющие волокно) и Ненастоящие (не имеющие волокна). Почти сразу же за ним в 1874 
Итальянский ботаник Филиппо Парлаторэ (Filippo Parlatore; 1816–1877) опубликовал в своём труде – Ботанические Коллекции 
Королевского Музея Физики и Естественной Истории во Флоренции (Les Collections Botaniques du Musée Royal de Physique et 
d’Histoire Naturelle de Florence) – классификацию, в которой Род состоял из Африкано-Азиатского, Индокитайского, 
Мексиканского, Перуанского и других. На основании формы листа и продолжительности жизни он отнёс культурные формы 
так называемого Старого Света к 2 Видам, что привело к неправильному причислению скороспелых форм Индокитайского 
Хлопчатника к Африкано-Азиатскому Виду. 
 
В 1905 увидела свет классификация Хлопчатников из Индии, основанная на типе ветвления, выполненная Английским учёным 
Дьжодьжем Аликсандэ Гэми (George Alexander Gammie; 1864–1935) в его труде – Индийские Хлопчатники (The Indian Cottons). 
В 1907 свою классификацию подготовил работавший в Индии репортёром Шотландский физик и ботаник Сэр Дьжодьж Вот 
(или Джордж Ватт; Sir George Watt; 1851-Апрель-24–1930-Апрель-02); она базировалась на наличии и отсутствии подпушка и 
вышла в его труде – Дикие и Культивируемые Мировые Растения Хлопчатника (The Wild and Cultivated Cotton Plants of the 
World). 
 
В начале XX века очередную попытку классификации предпринял научный основатель Советского хлопководства – Русский 
биолог, ботаник, растениевод, учёный-селекционер Гавриил Семёнович Зайцев (Gavriil Semyonovich Zaitzev; 1887-Март-18–
1929-Январь-17). Гавриил Семёнович Зайцев работал в области систематики, морфологии, генетики, физиологии и селекции 
Хлопчатника, а также селекции Арахиса, Кукурузы, Кунжута, Люцерны и других сельскохозяйственных культур. Он собрал из 
стран древнейшего возделывания Хлопчатника первую в бывшем Союзе Советских Социалистических Республик (СССР) 
мировую коллекцию этой культуры. Опираясь на данные генетики и цитологии, он разделил все Хлопчатники на две группы:- 
Хлопчатники Старого Света (Азия и Африка) и Хлопчатники Нового Света (Северная, Центральная и Южная Америка). Эта 
классификация была опубликована в 1928 в его труде – К Классификации Рода Gossypium L. (A Contribution to the Classification 
of the Genus Gossypium L.). Кроме того, он предложил обзор и классификацию разнообразных мировых Сортов Хлопчатника, 
выявил закономерности процесса цветения, плодообразования этой культуры, результаты воздействия температуры на 
разных фазах вегетационного периода Хлопчатника, установил роль фотопериодов в развитии Растения, что привело к 
возможности превращения многолетних тропических форм Хлопчатника в однолетние и скрещивания его многолетних и 
однолетних форм в климатических условиях Средней Азии. Будучи основателем и директором Туркестанской Селекционной 
Станции (1922–29), он вывел скороспелые длинноволокнистые Сорта Хлопчатника 169 (Дехкан), 182 (Ак-Джура), 705 и другие. 
 
В 1939 Американский учёный Сидни Кросс Халэнд (Sydney Cross Harland; 1891-Июль-19–1982-Ноябрь-08), основываясь на 
числе хромосом, в своей классификации разделил Род на 2 Секции (Section или Sectio) (2n = 26 и n = 13). Впоследствии он 



переоценил значение данного показателя хромосом и классифицировал Хлопчатник по географическому принципу. В том же 
1939 Советский учёный, физиолог Растений Николай Николаевич Константинов (1899-Январь-20–1965-Август-10), оприраясь 
на характер обитания и эволюцию Рода разделил его на 5 Групп:- (1) Дикие Родичи (короткодневные, многолетние, семена 
каменистые, с очень слабым опушением, не пригодные для использования в хозяйственных целях); (2) Дикие Хлопчатники 
(короткодневные, многолетние, семена каменистые, с коротким грубым опушением); (3) Примитивные Культурные и 
Рудеральные (или Полудикие) Короткодневные Хлопчатники; (4) Хлопчатники, Культивируемые В Тропиках По Способу 
Однолетней И Многолетней Культуры (короткодневные и нейтральные); и (5) Культурные Хлопчатники Однолетнего Типа 
(нейтральные, длинноволокнистые). 
 
Основы современной классификации Хлопчатника, принятой ныне во всём мире, были заложены в 1947 Британским биологом 
Сэром Дьжосэфом Бётом Хачинсэном (Sir Joseph Burtt Hutchinson; 1902-Март-21–1988-Январь-16) в его работе – 
Классификация Рода Госсипиум (The Classification of the Genus Gossypium). Он объединил все существовавшие на тот момент 
Хлопчатники в 8 Секций (Sections или Sectio); но при этом Хачинсэн заложил в своей классификации неверное представление 
об эволюции культивируемых и диких Хлопчатников. 
 
Ещё одной крупной личностью в плеяде исследователей Хлопчатника стал Советский учёный Фёдор Михайлович Мауер 
(Fyodor Mikhaylovich Mauer; 1897-Ноябрь-25–1963-Июнь-23), создавший в 1954 свою разновидность классификации 
Хлопчатника (работа под названием Происхождение И Систематика Хлопчатника), которую многие склонны считать наиболее 
правильной, несмотря на то, что вопросы филогении (происхождения) Рода Госсипиум до сих пор нельзя считать решёнными 
окончательно. Советский учёный основывался на морфологических и биолого-экологических особенностях этого Рода, его 
географического положения и истории эволюции. Опираясь на гипотезу Немецкого полярного исследователя, геофизика и 
метеоролога Альфреда Лёта Вегена (Alfred Lothar Wegener; 1880–1930) о дрейфе материков (Continental Drift Hypothesis), 
опубликованную 06 Января 1912, Фёдор Михайлович Мауер отнёс Хлопчатник к очень древним растениям, появившимся в 
конце мелового периода (в соответствии с радиологическим методом начавшегося 135–137 миллионов лет и закончившегося 
65–67 миллионов лет тому назад, то есть продолжительностью около 70 миллионов лет). По его мнению некая группа 
Растений, от которых произошёл Род Госсипиум, представляла собой единый древовидный Род Палеогоссипиум 
(Paleogossypium), состоявший из нескольких Видов и обитавший в лесах и на лесных опушках единого гипотетического 
суперконтинента Гондвана (или Пангея). В результате предположительных расколов и раздвижения от этого суперконтинента 
Гондвана (или Пангея) нынешних материков, начавшихся в период мезозоя и закончившихся в конце мелового периода, в 
Австралии в меловой период сформировалась Южная ветвь Хлопчатника – Подрод Стуртиа (Subgenus Sturtia), а на 
территориях так называемых Старого и Нового Света оставшиеся Виды разделились на две группы:- Подрод Эугоссипиум 
(Subgenus Eugossypium) в Старом Свете и Подрод Карпас (Subgenus Karpas) в Новом Свете. Последующее формирование 
Рода Госсипиум сопровождалось ксерофитизацией и превращением древовидных форм Хлопчатника в полукустарниковые и 
травянистые формы. Это привело к распространению этого Рода в полупустынные ареалы субтропического климатического 
пояса и пустынные ареалы тропического климатического пояса всех соответствующих материков. По мнению Фёдора 
Михайловича Мауера Хлопчатник занял промежуточное положение между Родами Гиэнфуэгосиа (Gienfuegoṡia) и Тэспэсиа 
(Thespesia); а его ближайшими сородичами являются обитатели лесов и лесных опушек тропического климатического пояса, 
представленные главным образом древовидными Растениями и к которым относятся:- Гиэнфуэгосиа (Gienfuegoṡia), 
Госсипиоидэс (Gossypioides), Кокиа (Kokia), Лебронэсиа (Lebronnecia), Монтэзума (Montezuma), Тэспэсиа (Thespesia), Хампэа 
(Hampea). 
 
В 1969 Американский учёный, ботаник Пол Анэлд Фрайксэл (Paul Arnold Fryxell; 1927-Февраль-02–2011-Июль-11) также внёс 
свою лепту в формирование нынешней классификации Хлопчатника. Большое количество систем Рода Госсипиум (Genus 
Gossypium) и появление новых Видов Хлопчатника (Species Gossypium) не позволяют считать его таксономию завершённой. 
Исследования по уточнению хлопкового Рода продолжаются и по сей день. 
 
Современный культивируемый Хлопчатник – это многолетнее кустарниковое Растение. Полная Таксономия (Taxonomy; от 
Греческих слов Táxis, означающее Порядок или Расположение или Строй, и Nómos, означающее Закон; термин предложил в 
1813 Швейцарский ботаник Огюста Пирамюз дё Кодоле (Augustin Pyramus de Candolle; 1778–1841), разрабатывавший 
классификацию Растений, в своём труде Элементарная Теория Ботаники (Théorie Élémentaire de Botanique)) Хлопчатника 
выглядит следующим образом:- Царство (Kingdom):- Растения (Plantae); Отряд (Phylum):- Сосудистые Растения 
(Tracheophyta); Класс (Class):- Магнолиопсиды (Magnoliopsida) или Двудольные (Dicotyledones); Порядок (Order):- 
Мальвоцветные (Malvales); Семейство (Family):- Мальвовые (Malvaceae); Подсемейство (Subfamily):- Мальвовидные 
(Malvoideae); Триба (Tribe) или Колено:- Хлопчатниковые (Gossypieae); Род (Genus):- Госсипиум (Gossypium) или Хлопчатник; 
основные Видовые Эпитеты (Specific Epithets):- Арборэум (Arboreum) или Древовидный, Барбадэнсэ (Barbadense) или 
Барбадосский, Хирсутум (Hirsutum) или Мохнатый, и Хэрбасэум (Herbaceum) или Травянистый; основные Ботанические 
Названия (Botanical Names):- Госсипиум Арборэум (Gossypium Arboreum), Госсипиум Барбадэнсэ (Gossypium Barbadense), 
Госсипиум Хирсутум (Gossypium Hirsutum L.), и Госсипиум Хэрбасэум (Gossypium Herbaceum). 
 
Несмотря на наличие сотен культивируемых Разновидностей Хлопчатника (Cotton Varieties), отличающихся между собой 
длиной, крепостью и тониной получаемого волокна, в настоящее время в мире существуют всего 43 основных культурных и 
диких Видов (Species или Spp.) Хлопчатника, хотя некоторые источники заявляют о 51, а другие о 52 Видах и многочисленных 
Подвидах (Subspecies). При этом наиболее распространёнными среди них явлются всего лишь 4 культивируемых Вида 
(cultivated Species), возделываемые в коммерческих целях:- (i) Госсипиум Арборэум (Gossypium Arboreum) или Хлопчатник 
Древовидный (Tree Cotton); (ii) Госсипиум Барбадэнсэ (Gossypium Barbadense) или Хлопчатник Барбадосский; (iii) Госсипиум 
Хэрбасэум (Gossypium Herbaceum) или Хлопчатник Травянистый или Хлопчатник Настоящий или Хлопчатник Левантийский 
(Levant Cotton) или Хлопчатник Аравийский (Arabian Cotton); и (iv) Госсипиум Хирсутум (Gossypium Hirsutum) или Хлопчатник 
Мохнатый или Хлопчатник Обыкновенный. Из них:- два культивируемых Вида – Госсипиум Арборэум и Госсипиум Хэрбасэум – 
являются диплоидными (diploid), то есть имеют геномы Эй. и Ди. (A and D genomes), 2n = 26; они занимают менее 1% 
мирового ареала Хлопчатника (world Cotton area) и возделываются, главным образом, в Азиатских странах (Индия, Пакистан, 
Бангладеш, Мьянма и немного в Китае, Иране и Таиланде), за что называются также Азиатскими Хлопчатниками (Asiatic 
Cottons). Два других культивируемых Вида – Госсипиум Барбадэнсэ и Госсипиум Хирсутум – являются аллотетраплоидными 
(allotetraploid), то есть имеют геномы Эй.Эй.Ди.Ди. (AADD genomes), 2n = 52; они занимают, соответственно, 2–3% и 96–97% 
мирового ареала Хлопчатника и повсеместно возделываются как разновидности Нагорного (Upland), Египетского (Egyptian), С 
Морских Островов (Sea Island), Тангисовского (Tanguis) и Пима (Pima) Хлопчатников. 



 
Растение Хлопчатник имеет наземную высоту в среднем 90–140 сантиметров (см), хотя встречаются и настоящие деревья 
высотой до 6 метров, и стержневую корневую систему, уходящую под землёй на глубину до 185 см. В начале своего 
вегетационного периода корневая система Растения Хлопчатника развивается намного быстрее роста наземных частей. 
Растение имеет многочисленные ветви (branches), отходящие от одного основного центрального стебля. Ветви Хлопчатника 
подразделяются на моноподиальные (monopodial) – первые ветви, развивающиеся в нижней части главного стебля, и 
симподиальные (sympodial), являющиеся по существу соцветиями (цветоносами); хотя некоторые Селекционные Сорта 
Хлопчатника не имеют моноподиальных ветвей совсем. С формированием у растения симподиальных ветвей 
моноподиальные ветви больше не появляются. Листья Хлопчатника достаточно широкие и в большинстве случаев 
сердцевидной формы (cordate или heart-shaped) с утолщёнными жилками (coarse veins) и 3–5 лопастями (lobes; хотя 
встречаются и 7 лопастями). Растение Хлопчатника производит коммерческие плоды (commercial fruits) – так называемые 
коробочки (bolls), в каждой из которых зарождаются семена (27–45 штук), окружённые 10 000–20 000 отдельными волоконцами 
– волокнистыми волосками (individual fibrous hairs) со штапельной длиной волокна от 12.7 миллиметров (мм) (половины дюйма 
(или 1/2 inch)) до 44.45 мм (или 1-3/4 дюйма). Эти волоконца образуются и растут непосредственно из оболочки семени и до 
своего созревания спрятаны в закрытой коробочке. Каждое волоконце Хлопчатника является одной сильно вытянутой (до 60 
мм) клеткой эпидермиса семени, имеющей в живом состоянии вид пустотелого цилиндрического волоска. При созревании 
коробочки растрескиваются и открываются, обнажая находящийся в них хлопок-сырец (seedcotton), так называемые летучки, 
подлежащие в дальнейшем сбору вручную или специальными машинами. Находящиеся в летучке высохшие волоконца 
приобретают форму спирально извитой ленточки, сохраняющей свой внутренний канал. 
 
Госсипиум Арборэум (Gossypium Arboreum) или Хлопчатник Древовидный (Tree Cotton) или, как называют его некоторые, 

Хлопчатник Индокитайский – многолетнее дерево, встречающееся в Аравийском регионе, Египте, Индии, Китае, и 
достигающее от 457.2 до 609.6 сантиметров (от 15 до 20 футов) в высоту. Произрастает в неполивных ареалах этих стран. 
Волокно у данного вида Хлопчатника – короткое и толстое, длина штапелька (или штапельная длина) составляет от 12.70 до 
25.40 миллиметров (от 1/2 до 1 дюйма), с высоким показателем майкронэйр (micronaire). 
 
Госсипиум Барбадэнсэ (Gossypium Barbadense) или Хлопчатник Барбадосский (поскольку его естественной средой 

(habitat) считался Барбадос (Barbados)); он имеет и другие альтернативные научные названия – Госсипиум Витифолиум 
(Gossypium Vitifolium) или Хлопчатник Египетский или Хлопчатник Перуанский (Gossypium Peruvianum) или Хлопчатник 
Бразильский (Gossypium Brasiliense) – растение, родиной которого считаются острова Вэст Индии (West Indies). Чуть позже он 
оказался на островах Соединённых Штатов Америки, за что получил среди международных торговцев хлопком название 
Креольский Хлопок (Creole Cotton) или С Морских Островов или Островной или Приморский Хлопок (Sea Island Cotton). Это 
было в Соединённых Штатах Америки (США) перед Гражданской Войной (12 Апреля 1861 – 10 Мая 1865) между так 
называемыми Севером и Югом. Именно эту разновидность Хлопчатника со временем перестали возделывать в США, но он до 
сих пор возделывается в Барбадосе и странах Центральной Америки. В 1920 сначала в прибрежной части и в низовьях 
(lowlands) близ Чарлстона, Штат Южная Каролина (Charleston, State of South Carolina), затем в самом этом штате, затем в 
штатах Джорджия, Флорида, Техас, а впоследствии и в ряде других штатов ли от прибрежных районов начали возделывать 
одну из Разновидностей Островного Хлопчатника – Мидовский Хлопчатник (Meade Cotton). По штапельной длине волокна он 
немного уступал Островному (Островной Хлопчатник – 1-3/4 дюйма, а Мидовский Хлопчатник – 1-5/8 дюйма), но всё же 
относился к Длинноволокнистому или так называемому Длинно-Штапельковому Хлопчатнику (или Хлопчатнику с Длинным 
Штапельком). Из-за того, что эта Разновидность (или Селекционный Сорт) Островного Хлопчатника возделывалась в 
нагорной местности или нагорьях (uplands) перечисленных штатов, она получила обобщённое название Нагорный Хлопчатник 
с Длинным Штапельком (Long Staple Upland Cotton) волокна. В настоящее время в США возделывается одна из 
Разновидностей Хлопчатника с Длинным Штапельком волокна, известная под названием Пима (Pima); данное название 
связано с названием племени Индейцев, которые на своей территории изначально были задействованы для выведения и 
возделывания этого Селекционного Сорта из семян Сортов завозимого в США Египетского Хлопчатника. Впрочем в самом 
Египте эта Разновидность Хлопчатника была выведена около 1860 под названием Ашмуни (Ashmouni), в 1882 к ней добавился 
Селекционный Сорт Мит Афифи (Mit Afifi), затем там были выведены следующие Селекционные Сорта длинноволокнистого 
Хлопчатника:- в 1893 – Абасси (Abassi), в 1894 – Яннович (Joannovitch), в 1905 – Нубари (Nubari), в 1906 – Сакелларидис 
(Sakellaridis) или Сакель (Sakel), в 1906 – Ассили (Assili), в 1912 – Загора (Ашмуни) (Zagora (Ashmouni)), в 1925 – Гиза 2 (Giza 
2), в 1930 – Гиза 7 (Giza 7), в 1931 – Гиза 19 (Giza 19), в 1934 – Вафиэр (Гиза 12) (Wafeer (Giza 12)), в 1936 – Малаки (Malaki), в 
1937 – Карнак (Гиза 29) (Karnak (Giza 29)), в 1940 – Менуфи (Гиза 36) (Menoufi (Giza 36)), в 1941 – Амон (Гиза 39) (Amon (Giza 
39)) и так далее. Эта Разновидность Хлопчатника и по сей день возделывается в Египте под общим названием Гиза (Giza). 
Вслед за Египтом длинноволокнистый Хлопчатник начали возделывать в Судане в конце XIX века на экспериментальной 
основе в Восточной области Токар (Tokar area), в 1904 на экспериментальной исследовательской основе в Северной части 
Судана, продолжив новые исследования в 1918, а с 1925 на коммерческой основе в районе плотины Сеннар (Sennar dam). 
Начальными Селекционными Сортами Хлопчатника являлись там сорта Египетского происхождения – Ашмуни (Ashmouni), 
Митафифи (Meitafifi) и Сакель (Sakel), на основе которых была выведена Разновидность длинноволокнистого Хлопчатника под 
общим названием Баракат (Barakat). Длинноволокнистый Хлопчатник возделывали в Южной Америке в Перу; поначалу основу 
Сортов Хлопчатника составляли Египетские Разновидности, однако в 1911 переселившийся в Перу из Пуэрто Рико деловой 
человек, сельскохозяйственник и учёный Фэрмин Тангис (Fermin Tanguis; 29 Марта 1851 – 24 Августа 1930) вывел 
собственный Селекционный Сорт Тангисовский Хлопчатник (Tanguis Cotton), который и по сей день возделывается в там под 
общим названием Тангисовский наряду с Разновидностями из США – Пима (Pima) и Супима (Supima). Незначительные 
объёмы тонковолокнистого Хлопчатника вплоть до середины ХХ века получали также в бывшем Британском колониальном 
владении Аден (Aden) – ныне государстве Йемен, Британских колониальных владениях – островах Вест Индии (British West 
Indies) и в оккупированной Итальянцами части Сомалилэнд (Italian Somaliland) – ныне части государства Сомали. В ХХ веке на 
основе Египетских Сортов длинноволокнистого Хлопчатника в Среднеазиатских республиках бывшего Союза Советских 
Социалистических Республик (СССР), а ныне независимых государствах Таджикистан, Туркменистан и Узбекистан были 
адаптированы и выведены свои длинноволокнистые Сорта Хлопчатника. Свои Селекционные Сорта длинноволокнистого 
Хлопчатника возделывают в настоящее время в Китае и Индии. В начале 2000-х Израиль практически отказался от 
возделывания средневолокнистого Хлопчатника и стал возделывать длинноволокнистый Хлопчатник Американских 
Селекционных Сортов Пима (Pima). Незначительные объёмы Американских Селекционных Сортов Пима (Pima) выращивают 
также в настоящее время в Австралии. Растение Хлопчатника Вида Госсипиум Барбадэнсэ достигает в высоту от 182.9 до 
457.2 сантиметров (от 6 до 15 футов). Волокно у данного Вида Хлопчатника – сверх длинное; длина штапелька (или 



штапельная длина) составляет от 31.75 до 39.69 миллиметров (от 1-1/4 до 1-9/16 дюйма). Долгое время из этого Вида 
Хлопчатника прядильщики изготавливали крепкие швейные нитки (strong sewing threads) и до сих пор тонкую пряжу (fine yarn). 
 
Госсипиум Хэрбасэум (Gossypium Herbaceum) или Хлопчатник Травянистый или Хлопчатник Настоящий или, как 

называют его некоторые, Хлопчатник Африкано-Азиатский или Хлопчатник Левантийский (Levant Cotton) или Хлопчатник 
Аравийский (Arabian Cotton) – растение, произрастающее в Египте, Индии, Китае и в странах Малой Азии (Asia Minor), и 
достигающее от 121.9 до 182.9 сантиметров (от 4 до 6 футов) в высоту. Известный всем ранее Египетский Хлопчатник также 
принадлежит к этому Виду. Волокно у данного Вида Хлопчатника утолщённое (coarse) и короткое, длина штапелька (или 
штапельная длина) составляет от 12.70 до 25.40 миллиметров (от 1/2 до 1 дюйма), и, как правило, с высоким показателем 
майкронэйр (micronaire). 
 
Госсипиум Хирсутум (Gossypium Hirsutum) или Хлопчатник Мохнатый или Хлопчатник Обыкновенный или так 

называемый Нагорный Хлопчатник (Upland Cotton) или, как называют его некоторые, Хлопчатник Мексиканский (Gossypium 
Mexicanum), впервые разработанный цивилизацией Майя (Mayan civilization) на территории нынешней Мексики, – ныне широко 
(до 90% от общего количества всех Видов Хлопчатника) распространённое растение, произрастающее в странах Северной, 
Центральной и Южной Америк, Африки, в Южных странах Европы, в странах Ближнего Востока, Средней Азии, в Австралии, 
Индии, Китае, Пакистане и в ряде других стран Юго-Восточной Азии. Родиной Вида Госсипиум Хирсутум являются 
Центральная Америка, Карибы (The Caribbean), и территория Южной Флориды (South Florida) Соединённых Штатов Америки. 
Если быть более точным, то нынешний повсеместно возделываемый Американский Нагорный Хлопчатник первоначально был 
создан в регионе Пидмант (Piedmont region) так называемого Юга (South); Пидмант или Пьемо (Piedmont) – Французское 
слово, означающее Предгорье (Foothill). Пидмант это регион плато (plateau region) на Востоке США между Приатлантической 
Низменностью (Atlantic Coastal Plain) и основными Горами Аппалачи (Appalachian Mountains), растянувшийся от Нью Джерси 
на Севере до центральной Алабамы на Юге; Хлопчатник уже долгие годы является наиболее значимой сельскохозяйственной 
культурой в Южной части Пидманта. Данный Вид Хлопчатника достигает 182.9 сантиметров (6 футов) в высоту. Волокно у 
данного Вида Хлопчатника имеет среднюю длину штапелька (или среднюю штапельную длину) от 22.23 до 33.34 миллиметров 
(от 7/8 до 1-5/16 дюйма). 
 
В текущем массовом мировом производстве находятся сейчас два Вида Хлопчатника:- (i) Госсипиум Хирсутум (Gossypium 
Hirsutum), преобладающий (порядка 90%) и общеизвестный как средневолокнистый Хлопчатник или Нагорный Хлопчатник 
(Upland Cotton); и (ii) Госсипиум Барбадэнсэ (Gossypium Barbadense), общеизвестный как тонковолокнистый Хлопчатник (fine 
fiber Cotton) или длинноволокнистый или так называемый длинноштапельковый Хлопчатник (long staple Cotton). Эти два Вида 
Хлопчатника называют Новыми Всемирными Видами (New World Species), а Виды Госсипиум Арборэум и Госсипиум 
Хэрбасэум называют Старыми Всемирными Видами (Old World Species). 
 
Хлопчатник произрастает на Земле на всех континентах (за исключением Антарктиды) преимущественно в жарких 
тропических и субтропических регионах Северного и Южного полушарий, которые составляют своеобразный хлопковый пояс с 
центром на экваторе. В этот пояс входят Австралия, страны Азии, Северной и Южной Америки, Африки, Европы. 
Возделыванием Хлопчатника занимаются более чем в 100 странах мира. На Севере этот пояс ограничен 45° Северной 
широты, а на Юге – 30° Южной широты. Но и в этом поясе площади, подходящие для возделывания Хлопчатника, 
ограничены, например, ландшафтом и высотой над уровнем моря или, если можно так выразиться, непредсказуемыми 
проявлениями тропического климата, или чрезмерными атмосферными осадками или их полным отсутствием (как, например, 
в пустынях). Вообще для нормального роста Растения Хлопчатника необходимо, чтобы в течение 150 суток была достаточно 
жаркая погода (25–35 °С), обилие солнечного света и должное количество влаги в почве. В случае недостаточности осадков в 
период роста Хлопчатника, особенно в период его цветения (flowering), для нормальной урожайности необходимо 
использовать искусственное орошение. 
 
Вегетационный период у разных Селекционных Сортов Хлопчатника – различный и может находиться в диапазоне от 105 до 
более 300 суток. Самым коротким вегетационным периодом обладают некоторые Селекционные Сорта Хлопчатника, 
выведенные и возделываемые в странах Средней Азии. Основной причиной выведения таких Сортов была низкая 
температура почвы (low soil temperature), из-за которой не было возможности приступать к раннему севу и возникала нужда в 
сокращении вегетационного периода. Биотехнологические исследования в странах Средней Азии помогли вывести сначала 
Селекционые Сорта Хлопчатника с вегетационным периодом, составлявшим в среднем 120 суток, а не так давно и вовсе 105 
суток. 
 
При возделывании Хлопчатника очень много зависит от качества и должной обработки почвы, способствующей повышению 
плодородия её пахотного слоя и урожайности этой сельскохозяйственной культуры. Основной задачей агрономов является 
придание почве благоприятного сложения пахотного слоя, присущего почвенной разности, и его поддержание в возможно 
больший период вегетации. В первую очередь это достигается за счёт основной её обработки – зяблевой вспашки под посев 
яровых культур, проводимой после сбора урожая. Под вспашку вносят также органические и минеральные удобрения, 
обогащая почву необходимыми питательными элементами. Зяблевую вспашку производят плугом с предплужником, которые 
крошат почву и создают более выровненную поверхность. В зависимости от типа почвы применяются разные способы 
углубления пахотного слоя, при этом на подзолистых почвах глубина вспашки должна составлять не менее 22–23 
сантиметров (см), а на плодородных (чернозёмах, каштановых, орошаемых серозёмных и других) – вплоть до 35 см. 
Вспаханное под зябь поле, как правило, оставляют на зиму неборонованным. Вспаханная на зиму почва хорошо впитывает 
осенние осадки и лучше поглощает талые воды по весне; в такой почве накапливается больше образующихся в результате 
жизнедеятельности аэробных Бактерий питательных веществ, доступных для Растений. Кроме того, зяблевая вспашка 
обеспечивает успешную борьбу со многими Сорняками (Weeds) и засорённостью почвы различными Вредителями (Pests), 
зимующими, как правило, в растительных остатках и верхних слоях почвы, а также с болезнями Растений, включая тот же 
Хлопчатник, и способствует более раннему проведению весенних полевых работ, уменьшая при этом их напряжённость. 
Ххххх. 
 
Понедельная схема развития Хлопчатника от семени до так называемой летучки:- 



 
 
Вместе с тем главенствующую роль при возделывании Хлопчатника имеет выбор необходимого районированного 
Селекционного Сорта (или Разновидности (Variety)) Хлопчатника, поскольку именно он будет определять не только 
вегетационный период, но и все характеристики качества волокна, полученного из него. Если у хлопкороба нет никаких 
проблем со сбытом, то ему необходимо ориентироваться на Селекционные Сорта, способные созревать и давать хороший 
урожай в тот временной интервал, который будут позволять климатические и погодные условия в ареале возделывания. А 
если у хлопкороба имеются предпочтительные заказы от покупателей, учитывающие в том числе и определённые 
характеристики качества волокна, вырабатываемого из возделываемого им Хлопчатника, то ему необходимо будет тщательно 
подбирать Селекционные Сорта. Именно они в конечном итоге будут определять и вегетационный период для такого 
Хлопчатника, и все присущие ему характеристики качества, такие как, природный цвет (natural color) хлопкового волокна, 
длина штапелька (staple length) хлопкового волокна, однородность (uniformity) хлопкового волокна, майкронэйр (micronaire) 
(или сокращённо – майк (mike)) хлопкового волокна, крепость (или удельная разрывная нагрузка (strength)) хлопкового 
волокна, удлинение (elongation) хлопкового волокна и другие, которые ложатся в основу выработки из такого волокна той или 
иной пряжи соответствующих назначения и номеров. 
 
На рост Хлопчатника существенное влияние, главным образом на ранних стадиях, оказывают следующие факторы:- 
внезапное воздействие холода (cold shock), внезапное воздействие жары (heat shock), градобитие (или градобой (hail 
damage)), освещение (lighting), засуха (drought), радиация (radiation), и заболачивание (water logging). Хлопчатник растёт более 
быстро, если среднесуточная температура находится на более высоком уровне. Растение предпочитает жаркое лето с низкой 
влажностью и максимальным количеством Солнечного света. 
 
Хлопчатник может возделываться как, например, во многих странах Африки, в качестве богарной (или неполивной или 
неорошаемой) сельскохозяйственной культуры (dryland crop или rainfed crop), требующей при этом значительного труда 
(considerable labor), а также в качестве орошаемой (или поливной) сельскохозяйственной культуры (irrigated crop); для 
большей урожайности (yield) (или продуктивности (productivity)) возделывается в большинстве стран мира как орошаемая 
культура. Хлопчатник любит жаркую погоду и хорошо растёт, если подпитывается азотом и водой, что, в свою очередь, 
приводит к хорошей урожайности самого Хлопчатника и хорошему качеству его волокон. Следует отметить и тот факт, что 
Хлопчатник всего за несколько лет возделывания на одном и том же поле способен вывести из почвы данного поля весь 
содержащийся в ней азот. Во избежание этого, а также для наполнения почвы азотом при его возделывании Хлопчатника 
применяются севообороты (crop rotations). Одной из главных сельскохозяйственных культур, применяемых для севооборота 
при его возделывании, является Люцерна (Alfalfa или Medicago) (или Клевер (Clover)), обогащающая почву азотом. В этом 
случае наиболее используемой является так называемая схема 3:6, то есть три поля Люцерна и шесть полей Хлопчатник. 
 
За счёт того, что Хлопчатник возделывается и в странах Северного и в странах Южного полушарий периоды посева, роста, 
различных агротехнических и гидротехнических мероприятий и сбора урожая этой культуры разбросаны по всему 
календарному году. Ведь когда в Северном полушарии лето, то в Южном полушарии в это же время – зима, и наоборот. 
Возделывание Хлопчатника должным образом сопровождается массой мелиоративных, агротехнических, агрохимических и 
гидротехнических мероприятий, включая:- вспашку, боронование, разравнивание свала и развала, малование, планировку, 
нарезку поливных борозд и временных оросителей, влагозарядковый полив, боронование, чизелевание, внесение удобрений 
(на разных стадиях возделывания), посев, культивацию, прополку, полив, борьбу с вредителями, чеканку, дефолиацию, сбор и 
вывоз хлопка-сырца, скашивание или выкорчёвывание стеблей Хлопчатника и тому подобное. 
 
Поскольку отдача (return) для хлопкоробов является производным от урожайности (yield) и сорта (grade), постольку имеются и 
факторы управления возделыванием Хлопчатника, которые влияют не только на урожайность, но и на его сорт. Среди таких 
факторов:- выбор Селекционного Сорта (или Разновидности (Variety)) Хлопчатника высокого качества, способного давать 
высокую урожайность в соответствующем ареале возделывания; правильное выполнение дефолиации (defoliation) и сбор 
урожая до наступления неблагоприятного выветривания (adverse weathering). Только соблюдение всех этих факторов вкупе 
способно дать высокую урожайность Хлопчатника при высоком качестве получаемого из него волокна. 
 
Весьма значимым для хлопкоробов может оказаться информация из предыдущих сезонов. В этой связи в ряде стран 
чиновники от сельского хозяйства рекомендуют вести дневник наблюдений, в который прописываются все замечания, 
возникающие при возделывании Хлопчатника в данном сезоне. Это позволит своевременно осматривать и при необходимости 
предпринимать какие-либо дополнительные действия к обычным мероприятиям в отношении возделывания Хлопчатника в 
следующих сезонах. 



 
 
ПОСЕВ ХЛОПЧАТНИКА 

 
Для роста и нормального развития Растения Хлопчатника в течение определённых периодов времени года на полях 
необходимо проводить различные агротехнические мероприятия по определённой методике, применительной к конкретным 
почвенно-климатическим условиям возделывания этой культуры. Причём некоторые предпосевные мероприятия начинают 
проводиться сразу после сбора урожая, например, ххххх. Незадолго до посева Хлопчатника проводятся разравнивание пал, 
внесение допосевных удобрений, боронование и малование. 
 
К моменту посева Хлопчатника хлопкоробу необходимо запастись достаточным количеством удобрений и калиброванных 
семян (calibrated seeds), и иметь сеялку точного высева (planter) или должное количество работников (если посев 
производится вручную). 
 
Важной составляющей посева Хлопчатника является подготовка и обработка посевных семян. Для посева Хлопчатника в 
разных странах мира используются либо опущённые, либо оголённые посевные семена. Хлопкоробы всё больше и чаще 
используют технологию химического обеззараживания посевных опущённых семян Хлопчатника посредством оголения – 
делинтерования кислотой (acid delinting). Оголённые семена обладают лучшей сыпучестью при высевании, кроме того, в них 
после заделки в почву лучше поступает вода, ускоряя набухание и прорастание семян. Впервые делинтерование семян 
Хлопчатника серной кислотой (sulphuric acid) применил Профессор Томэс Тейлэ (Dr Thomas Taylor) в США в 1880-е. Кислотное 
делинтерование опущённых семян Хлопчатника целесообразно применять в регионах с благоприятными климатическими 
условиями, складывающихся на момент их прорастания. Достаточной нормой высева (seeding rate) для оголённых кислотой 
семян (acid-delinted seeds) является норма в 20–25 килограммов посевных семян на один гектар. Практика показала, что в 
таких регионах урожайность Хлопчатника при использовании оголённых посевных семян повышалась на 2.7 – 5.0 центнеров 
хлопка-сырца с одного гектара. В ряде стран проводились опыты и с механическим оголением семян, но они так и остались 
лишь опытами. Некоторые учёные считают, что подпушек, остающийся на посевных семенах, играет защитную роль особенно 
при избыточном увлажнении и низких температурах. Защитная роль подпушка по их мнению обеспечивает лучшие условия 
для высыхания, задерживая прорастание семян до наступления более благоприятных условий, и облегчает процесс 
отделения семядолей и проростка от кожуры семян. 
 
Некоторые учёные предлагают использовать и при возделывании Хлопчатника прогрессивную технологию дражирования 
семян (seed drageeing), предполагающую предпосевную подготовку семян Хлопчатника в дражираторе (dragee pan или coater), 
в процессе которой семена послойно обволакиваются защитной питательной оболочкой и приобретают шаровидную форму, 
которая идеально подходит для сеялок точного высева поскольку позволяет равномерно и по заданной норме высевать такие 
дражированные семена. Перед дражированием посевные семена подвергают шлифовке и калибровке. Каждый отдельно 
наносимый слой оболочки состоит из своего разного набора элементов или веществ, например, в самом первом слое 
преобладает фунгицид, во втором – инсектицид, и так далее. Причём изготовители дражированных семян хранят в тайне 
сбалансированные составы оболочки и каждого её отдельного слоя. Количество слоёв формируемой оболочки и состав их 
элементов зависят от типа почвы и других условий, в которых предполагается использовать дражированные семена для 
посева. После формирования каждого слоя производится процесс просушки нанесённого слоя, поскольку при одновременном 
нанесении на семя всей массы оболочки, получаемая оболочка не будет слишком прочной, что приведёт к её недопустимому 
разрушению при высеве таких получившихся дражированных семян. Вместе с тем оболочка должна быть гигроскопичной и 
при попадании в почву драже должно быстро впитывать влагу и распадаться естественным образом. Для подготовки 
семенных драже (dragees) предлагается использовать смесь нейтрализованного торфа, перегноя и древесной муки (wood 
flour). Перегной должен быть предварительно высушен, измельчён и просеян через сита с отверстиями диаметром 0.25–0.5 
миллиметров. В полученную из нейтрализованного торфа, подготовленного перегноя и древесной муки смесь добавляют 
клеющие вещества (коровяк (коровий навоз) или полиакриалмид или полиакрилонитрил (polyacrylonitrile)), суперфосфат, а 
также азотные, бактериальные и калийные удобрения, различные микроэлементы, стимуляторы роста растений, 
необходимые для их стартового роста, различные защитные средства, например, инсектициды и репелленты против 
почвенных и наземных Насекомых Вредителей, фунгициды от болезней проростков и молодых растений и другие вещества. 
Если ввести в состав оболочки антидот (противоядие), то посевные семена становятся более устойчивыми к воздействию 
гербицидов сплошного действия и испытывают меньший стресс. За счёт использования при посеве дражированных семян 
обеспечивается их более равномерный высев, способствующий экономии посевного материала, на 10–15% повышается 
полевая всхожесть сельскохозяйственной культуры, улучшаются условия роста растений и повышается урожайность (по 
некоторым оценкам на 20–25%). Технология дражирования семян позволяет наиболее эффективно использовать внесение 
инсектицидов и фунгицидов за счёт сокращения расходов на последующие опрыскивания ими растущих растений. 
Дражированные семена используют в посеве, в том числе, для спасения посева на раннем этапе от поражения некоторыми 
Насекомыми Вредителями и Грибами, особенно когда требуемые для борьбы с ними инсектициды и фунгициды либо слишком 
дороги, либо излишне токсичны, либо запрещены к использованию властями. Не теряя своей всхожести, дражированные 
семена могут храниться в упакованном виде в соответствующих условиях (сухие и проветриваемые склады) 6–9 месяцев 
после обработки. Непосредственно перед посевом их увлажняют до 40–60%. Каковы же преимущества и недостатки 
дражированных семян? К преимуществам относятся:- удобный и быстрый сев; защищённость семени на ранних этапах роста; 
возможность дополнительного питания семени через драже; высокая всхожесть; и исключение из полевых работ таких 
затратных операций, как обработка посевов ядохимикатами и гербицидами. К недостаткам относятся:- технология 
дражирования семян трудоёмка, затратна (в 2–3 раза превышает стоимость обычных посевных семян) и требует наличия 
квалифицированных узкоспециализированных кадров; драже хранятся хуже (может разрушиться оболочка), нежели обычные 
семена, не подвергавшиеся снятию околоплодника; и из-за повышенной потребности во влаге драже после сева может не 
раскрыться в почве в засушливых районах. Одними из крупных изготовителей технологических линий и оборудования для 
дражирования семян являются Немецкая компания Пэткус Тэхнологи Ге.эм.бе.Ха. (PETKUS TECHNOLOGIE GMBH) и 
компания из Дании – Кимприэ Эй.Эс. (CIMBRIA AS). 
 
Выбор срока начала посева Хлопчатника (Cotton planting) имеет существенное влияние как на его рост и сопротивляемость 
Вредителям, так и на урожайность и качество вырабатываемого волокна из этой сельскохозяйственной культуры в целом. 
Например, слишком ранний сев из-за ‘вымокания’ (‘damping-off’) при низкой температуре почвы (low soil temperature) наряду с 
серьёзным проявлением болезней всходов (seedling diseases) приводит также к низкобонитетному насаждению (poor stand) 



Хлопчатника. Вместе с тем ранний сев Хлопчатника обеспечивает лучшее качество вырабатываемого из него волокна и более 
высокую урожайность; это связано с тем, что такие Насекомые Вредители как Розовый Коробочный Червь (Pink Bollworm) и 
Красный Паутинный Клещ (Red Spider Mite) обычно появляются и способны наносить ущерб урожаю Хлопчатника на более 
позднем этапе его роста, в связи с чем их пагубное воздействие на урожай Хлопчатника можно частично избежать. Поздний 
посев Хлопчатника, производимый, как правило, в более жаркий период, вынуждает применять большее количество поливной 
воды и агротехнических мероприятий, а также вести более интенсивную, трудоёмкую и затратную борьбу с различными 
Вредителями; в случае с наступлением ранних холодов в период сбора урожая поздний сев снижает урожайность и ухудшает 
качество вырабатываемого из него волокна. В зависимости от того, на каких землях будет возделываться Хлопчатник, сроки 
начала сева будут разными. 
 
На орошаемых землях основополагающим фактором при определении срока для начала посева Хлопчатника является 
температура верхнего слоя почвы в глубину от 10 до 30 сантиметров (см) от поверхности в зависимости от климата и типа 
почвы в регионе возделывания. Если семена попадут в недостаточно прогревшуюся после зимы почву, то это приведёт к 
крайне малому и медленному их прорастанию (germination) и, соответственно, к низкой урожайности Хлопчатника. Посев в 
перегретую почву также плох, поскольку большее тепло приведёт к стремительному развитию Насекомых Вредителей, 
способных нанести существенный ущерб урожаю Хлопчатника. Очень важно выждать и не прозевать то время, когда почва 
прогреется до приемлемой для посева температуры. Учёные пришли к выводу, что такой приемлемой температурой является 
среднесуточная устойчивая в течение около 10 суток температура почвы, достигшая от 10–13 °С до 16–18 °С и выше. 
 
На богаре, то есть неорошаемых землях температура верхнего слоя почвы не является ограничивающим фактором при 
определении срока для начала посева Хлопчатника. На таких землях более значимым фактором является состояние влаги в 
почве. В зависимости от подходящего количества атмосферных осадков должный уровень влаги в почве обеспечивает 
хорошее прорастание семян и оптимальное развитие всходов (seedling development). В случае затяжных и поздних в 
отношении сроков начала посева дождей следует ожидать существенного снижения урожайности Хлопчатника; и это 
несмотря на то что сама урожайность богарного Хлопчатника и так значительно ниже, нежели у Хлопчатника на орошаемых 
землях. 
 
В настоящее время возделывание Хлопчатника механизировано не во всех странах мира. Например, в ряде бедных или 
развивающихся стран до сих пор встречается возделывание при помощи, главным образом, ручного труда; на 
сельскохозяйственную технику у местных хлопкоробов просто нет денежных средств. 
 
Для хорошего прорастания семена Хлопчатника заделываются в почву при помощи различных механических сеялок точного 
высева (precision planters) по гребням с предварительно нарезанными и политыми бороздами. Такие сеялки изготавливаются 
6-, 8-, 10- и даже 12-рядными и обеспечивают равномерность высева семян Хлопчатника. Различные сеялки обеспечивают 
разную густоту стояния растений Хлопчатника за счёт заделки в каждом семенном ложе (seedbed), или семенной лунке (seed 
hole), определённого количества семян. С целью получения оптимальной густоты стояния растений (dense stands или plant 
population) хлопкоробы используют завышенные посевные нормы. В США, например, рекомендуемой средней нормой высева 
(seeding rate) является 38 000–45 000 семян на один акр (seeds per acre), хотя максимальная ставка может доходить и до 
70 000 семян на один акр. Плотная норма высева позволяет нежным всходам (tender seedlings) помогать друг другу 
прорастать. Для формирования плотной нормы высева (dense seeding rate) семян Хлопчатника необходим правильный выбор 
высевающих дисков (planter plates) для таких сеялок. Есть сеялки точного высева, которые при желаемом междурядном 
размещении (desired intra-row spacing), закладывают в семенное ложе по 2, 3, и даже 4 семян Хлопчатника, проводя в 
дальнейшем прореживание (thinning) растений Хлопчатника. Более точное высеивание семян по меньшему количеству 
заделки в семенном ложе может быть использовано лишь в чрезвычайно благоприятных условиях для их прорастания 
(germination) и появления всходов (seedling emergence). К таким условиям можно отнести оптимальную температуру и 
влажность почвы, а также состояние семенного ложа, которое должно быть равномерным (even), твёрдым (firm) и влажным 
(moist), и иметь тонкую структуру (fine structure) и однообразную глубину для высева (uniform planting depth) семян 
Хлопчатника. В зависимости от климатических условий и типа почвы специалисты для развития сильных и здоровых всходов 
(strong and healthy seedling) Хлопчатника рекомендуют закладывать семена на разную глубину семенного ложа. Например, 
для суглинок (или глинистой почвы (clayey soil)) глубина заделывания семян в семенном ложе должна составлять около 20 мм, 
для песчаной почвы (sandy soil) – максимум 30 миллиметров (мм), для луговых почв – в среднем 30–40 мм, а для серозёмов – 
40–50 мм. Иными словами оптимальная глубина заделки семян Хлопчатника составляет в среднем 3–4 сантиметра в глубину, 
хотя в ряде регионов доходит и до 4–5 сантиметров. Более лучшие насаждения (stands) Хлопчатника образуются там, где 
посевные семена слегка вдавливались (lightly pressed) в твёрдое и сырое (damp) семенное ложе и затем покрывались рыхлой 
почвой (covered with loose soil); вообще, почва над семенами должна быть как можно менее утрамбованной (compressed). В 
случае образования корки у верхнего слоя почвы, её необходимо разрушать боронами или ротационными мотыгами. 
Хорошему насаждению Хлопчатника после посева (planting) или в течение появления всходов (seedling emergence) будет 
способствовать лёгкий полив (light irrigation) от 15 до 20 миллиметров. Если в этот период идут дожди, приводящие к 
уплотнению почвы, то до появления всходов имеет смысл слегка взрыхлить почву роторным культиватором с зубьями в виде 
шипов (spike-tooth rotary cultivator). А при возможном подсыхании почвы вследствие погодного фактора может потребоваться 
подпитывающий полив небольшой нормой (600 кубических метров на гектар (м

3
/га)); с этой целью при высеве семян 

Хлопчатника нарезаются поливные борозды. 
 
Степень механизации современного возделывания Хлопчатника, кроме всего прочего, зависит от ширины междурядий, схемы 
посева и ширины защитной зоны. В разных странах мира распространены разные схемы посева Хлопчатника. В данном 
случае решающую роль играют Разновидности Хлопчатника и способы сбора хлопка-сырца (ручной или машинный). Так или 
иначе, а путь от поля до готовой ткани начинается с подготовки земли к посеву и самого посева с помощью сеялок точного 
высева, размещающих семена на однородную глубину и интервал. Хлопчатник выращивают рядами (rows), расстояние между 
которыми (spacing between rows) достаточно серьёзно разнится от страны к стране. Например, в Соединённых Штатах 
Америки (США) долгое время использовались ширины междурядий (row spacings) в 36 и 40 дюймов (соответственно 91.4 и 
101.6 сантиметров (см)), хотя в настоящее время в этой стране наиболее часто можно встретить междурядья в 38 и 40 
дюймов (соответственно 96.5 и 101.6 сантиметров) с 3–4 растениями на один фут ряда (или с расстоянием в 9 см между 
отдельными растениями в одном ряду). А в бывшем Союзе Советских Социалистических Республик (СССР) использовались 
ширины междурядий в 60, 70, 80 и 90 сантиметров (соответственно 23.6, 27.6, 31.5, и 35.4 дюймов). При междурядьях в 60 
сантиметров степень механизации междурядий в начале 1970-х в бывших Советских республиках Средней Азии при защитной 



зоне в 10 сантиметров составляла 71.4%, а в 15 сантиметров – 50%; при обработке широкорядных посевов в двух 
направлениях степень механизации увеличивалась на 15–17%. В Южно-Африканской Республике за многолетнюю практику 
работы хлопкоробы пришли к выводу, что наиболее оптимальным междурядьем, обеспечивающим наибольшую урожайность 
(higher yield), является междурядье шириной в 75 см с расстоянием между растениями в одном ряду в 22 см. В настоящее 
время в разных странах мира в научных и коммерческих целях при возделывании Хлопчатника используются ширины 
междурядий в 7.9, 9.8, 11.8, 15, 15.8, 19.7, 23.6, 27.6, 30, 30–36, 31.5, 35.4, 36 и 40 дюймов (соответственно 20, 25, 30, 38.1, 40, 
50, 60, 70, 76.2, 76.2–91.4, 80, 90, 91.4, и 101.6 сантиметров). Исследования показали, что полив Хлопчатника, растущего в 
поле с междурядным пространством (interrow spacing), или с шириной междурядий, от 60 до 75 сантиметров, позволяет 
существенно увеличить его урожайность. В некоторых хлопковозделывающих странах применяются ширина междурядий в 
101.6 сантиметров или так называемые пропускаемые ряды (skip rows), позволяющие местным хлопкоробам с помощью 
механических средств (mechanical means) бороться с Сорняками (Weeds). 
 
Важную роль в посеве Хлопчатника играет и густота стояния растений (dense stands или plant population) и их размещение 
(espacement), которые обеспечивают растениям использование доступной почвенной влаги (available soil moisture) в должном 
объёме. Опять же, в разных странах и даже на разных полях одной конкретной страны она разная, например, в Соединённых 
Штатах Америки густота стояния растений Хлопчатника колеблется в диапазоне от 20 000 до 70 000 растений на акр (plants 
per acre (ppa); или от 49 421 до 172 974 растений на гектар) (оптимально от 25 000 – до 50 000 растений на акр, или от 61 776 
до 123 553 растений на гектар), в странах Средней Азии – от 98 000 до 222 000 растений на гектар при схемах размещения 
Хлопчатника 60 х 17 х 1 и 90 х 5 х 1 соответственно (оптимальная густота стояния растений составляет 110 000 – 120 000 
растений на гектар), а Южно-Африканской Республике на поливных землях – более 70 000 растений на гектар и 30 000 
растений на гектар на богаре (засушливых землях). Для получения оптимальной густоты стояния растений Хлопчатника 
необходимо иметь немного большую теоретическую густоту стояния растений. Например, в странах Средней Азии для 
получения оптимальной густоты в диапазоне 110 000 – 120 000 растений на гектар, необходимо иметь теоретическую густоту 
в диапазоне 120 000 – 130 000 растений на гектар, что обеспечивается при схемах 90 х 9 х 1 и 60 х 13 х 1. Чрезмерная густота 
стояния растений Хлопчатника существенно затрудняет борьбу с Насекомыми и другими Вредителями данной культуры, а 
также сбор созревшего хлопка-сырца. 
 
 
РОСТ И РАЗВИТИЕ ХЛОПЧАТНИКА 

 
При оптимальных условиях окружающей среды и типах почвы, спустя менее одной недели, посеянные в одном ряду на 
расстоянии в 3–4 сантиметра друг от друга семена Хлопчатника начинают прорастать (to germinate). Первые всходы 
(seedlings) Хлопчатника, то есть части растения на поверхности почвы, появляются спустя одну-две недели после посева; 
хотя конкретные сроки зависят от температурных и влажностных условий, а также типа почвы того или иного региона 
возделывания этой культуры. Первоначально на поверхность почвы прорастают два семядольных листочка (cotyledonary 
leaves), или просто две семядоли, иногда называемые также семенными листочками (seed leaves) или первыми зелёными 
листочками (first green leaves). У Хлопчатника они всегда появляются по двое, и располагаются непосредственно по 
противоположным сторонам стебелька или параллельно друг другу и могут иметь на себе часть семенной кожуры (seed coat), 
которая на данном этапе развития растения может носить их защитный характер. Своего максимального размера 
семядольные листочки достигают приблизительно через 10 суток, затем они перестают расти и с этого момента начинают 
прорастать настоящие или нормальные листья (true or normal leaves). Семядольные листочки образуют первый узел (first 
node) – семядольный узел (cotyledonary node), рассматриваемый в качестве нулевого узла (node zero) на основном стебле 
будущего растения. Количество узлов на стебле Хлопчатника начинает отсчитываться с узла, расположенного выше 
семядольного. Приблизительно спустя 40 суток семядольные листочки опадают с разницей во времени в 3–4 суток друг от 
друга. По своей форме и размерам настоящие листья Хлопчатника существенно отличаются от семядольных листочков. 
Семядольные листочки имеют одинаковую ширину от основания (base) до верхушки (end) и округлые в очертании по краям 
(round corners), в то время как настоящие листья – простые 3-х и 5-ти конечные (3- and 5-pointed) пальчатолопастной 
(palmately lobed), пальчатораздельной лопастной (indented palmately lobed или digitate) и пальчаторассечённой лопастной 
(divided palmately lobed или laciniated palmately lobed или pedate или okra) формы листовой пластинки (shape of leaf plate). 
Настоящие листья растут вокруг стебля в спиральном расположении (spiral arrangement), а их количество соответствует сумме 
количества ветвей (включая пустые узлы (empty nodes)) и количества плодоносящих точек (fruiting points). Пазуха листа (leaf 
axil) на растении служит началом для роста ростовой ветви (branch), плодовой ветви (sub-branch) или плодового органа 
(fruiting form). 
 
Интересная подборка форм листовых пластинок (leaf plate shape) разных Видов и Селекционных Сортов Хлопчатника была 
собрана и опубликована Узбекскими учёными. Вот, что получилось у них:- 
 



 

 
A–C – вариации 3-лопастных листовых 
пластинок (variations of 3-lobbed leaf 
plates) 
 
D – 5-лопастная листовая пластинка (5-
lobbed leaf plate) 
 
 
 
 
E–H – вариации листьев 
пальчатолопастной формы (variations of 
palmately lobed shape leaves) 
 
 
 
 
 
 
I–L – вариации листьев 
пальчатораздельной лопастной формы 
(variations of indented palmately lobed or 
digitate shape leaves) 
 
 
 
 
M–P – вариации листьев 
пальчаторассечённой лопастной 
формы (divided palmately lobed or 
laciniated palmately lobed or pedate or 
okra shape leaves) 
 

 
При благоприятных условиях прорастания семян завышенные посевные нормы приводят к чрезмерному загущению растений 
в поле и необходимости их прореживания (thinning) посредством удаления (elimination) лишних. Слишком плотное насаждение 
(stand) вызывает чрезмерную конкуренцию между соседними растениями, усиливая нехватку влаги в каждом растении и 
приводя к осыпанию бутонов (shedding of squares) и молодых коробочек (young bolls). Лишние менее качественные всходы 
удаляются вручную, чтобы не мешать оставшимся лучшим растениям развиваться должным образом. Обычно процесс 
прореживания производят спустя 3 недели после появления всходов, и он должен быть завершён не позднее 6 недель после 
появления всходов, то есть в период между 4-й и 6-й неделями после появления всходов. Если прореживание не провести 
своевременно и затянуть этот процесс надолго, то растение становится ‘длинноногим’ (long-legged) и непродуктивным 
(unproductive), поскольку на нём появится меньше коробочек и вследствие своего чрезмерного роста оно будет склонно к 
более лёгкому полеганию (lodge easily). 
 
В случае возделывания Хлопчатника на поливных землях прореживание производят таким образом, чтобы в ряду между 
двумя разными растениями соблюдалось расстояние от 12 до 20 сантиметров. Если Хлопчатник возделывается на богаре 
(dryland), то расстояние между двумя разными растениями будет зависеть от местных климатических и природных условий; 
например, если годовая норма осадков (annual rainfall) в таком регионе составляет около 600 миллиметров, то хорошего 
урожая можно ожидать лишь при расстоянии в 25 сантиметров между растениями в одном ряду. Если же климат ещё более 
сухой, и годовая норма осадков не превышает 500 миллиметров, то расстения лучше держать порознь (apart) друг от друга в 
одном ряду на расстоянии 30–35 сантиметров. При такой более низкой популяции растений (lower plant population), каждое из 
них легче переносит неблагоприятные условия роста (growing conditions), и на таком растении формируется более лучший 
комплект коробочек, компенсируя тем самым меньшее количество растений в одном ряду. Xxxxx. 
 
Спустя 6–8 недель после появления всходов необходимо провести поверхностную подкормку (top dressing) мочевиной (urea) 
вручную или с помощью сельскохозяйственных орудий (implements). Xxxxx. Очень важную роль в возделывании Хлопчатника 
играют полив (или орошение (irrigation)), а также борьба с сорняками, вредителями и болезнями. 
 
 
ОРОШЕНИЕ 

 
Вопрос обеспечения населения и сельского хозяйства пресной водой является одним из острых и первостепенных для 
властей любой страны. Без неё не могут обойтись ни Человек, ни Животное, ни Растение. Стоит отметить, что данный вопрос 
может даже спровоцировать обострение отношений между сопредельными государствами; такое случается, когда в них 
протекает одна и та же река, на которой одно из государств возводит плотину с гидроэлектростанцией и формированием 
водохранилища, наполняемого водами данной реки, а другое государство вследствие этого недополучает столь необходимую 
для него пресную воду. Примерами этого могут быть обострение трёхсторонних отношений между Турцией, Сирией и Ираком 
c 1975 из-за сокращения потоков воды в Реке Евфрат (Euphrates River), или пятисторонних отношений между Таджикистаном 
с Кыргызстаном и Узбекистаном, Туркменистаном и Казахстаном с 1996 из-за сокращения потоков воды в Реках Аму Дарья 
(Amu Darya River) и Сыр Дарья (Syr Darya River), или трёхсторонних отношений между Эфиопией, Суданом и Египтом в 2020 
из-за сокращения потоков воды в Реке Голубой Нил (Blue Nile River). И это несмотря на то, что большую часть нашей планеты 
занимает вода, правда не пресная, а солёная. В Средней Азии дошло даже до того, что обмелело Аральское Море из-за 



сокращения на 90% поступления воды из рек; с 1960 по 2011 площадь водного зеркала этого моря сократилась на 80% и на 
его месте образовалась песчано-солевая Пустыня Аралкум. Разные страны по-разному решают проблему обеспечения водой 
собственного населения и сельского хозяйства. Больше всех в этом преуспел Израиль (более подробную информацию об 
этом читайте в подсекции данной книги об Израиле). А вот в странах Средней Азии 92% воды из рек Аму Дарьи и Сыр Дарьи 
уходит на нужды сельского хозяйства, в частности, на орошение, причём, как подсчитали специалисты, 50% этого объёма 
воды расходуется нерационально. Специалисты советуют властям стран этого региона сократить посевы Хлопчатника в 
пользу Пшеницы и других менее влаголюбивых культур. 
 
Вернёмся к орошению Хлопчатника. Хлопчатник является Растением Ксерофитом (Xerophyte Plant) – засухоустойчивой 
сельскохозяйственной культурой (drought-resistant crop), обладающей глубокой, хорошо разветвлённой корневой системой 
(deep, well-distributed root system) и габитусом индетерминантного (или неопределённого) роста (indeterminate growth habit), и 
требующей меньшего количества воды для обеспечения роста растения. Именно поэтому Хлопчатник идеально подходит для 
возделывания в регионах с засушливым климатом (arid climate), сезонных атмосферных осадков (seasonal rainfall), в которых, 
в критический период (critical window) роста растения – стадия цветения и формирования зелёных коробочек – вполне может 
хватать для получения его высокой урожайности. Тем не менее, для получения большей урожайности всё же необходимо 
определённое количество должного полива (irrigation) этой культуры на определённых этапах её роста. Вода для орошения, 
как правило, забирается из рек или подземных источников. Объёмы воды, необходимой для оросительных целей при 
возделывании Хлопчатника, имеют достаточно существенный разброс в значениях. Всё зависит от климатических 
особенностей ареала возделывания, свойств и механического состава почвы, степени окультуренности почвы и уровня её 
плодородия, глубины залегания и степени засоленности грунтовых вод, густоты стояния Хлопчатника и некоторых других 
параметров. В течение вегетационного периода среднесуточная потребность Хлопчатника в воде также неодинакова:- как 
показывают многочисленные исследования, в самом начале она незначительная, но постепенно нарастает и достигает 
наибольшего значения 80–85% от общей потребности растения в воде, как правило, в период начала цветения и массового 
плодообразования (формирования зелёных коробочек) этой сельскохозяйственной культуры, затем она существенно 
снижается. Нехватка влаги в почве в критический период роста растения приводит к значительным потерям урожая 
Хлопчатника. Вместе с тем чрезмерное наличие воды в течение вегетативной стадии и стадии раскрытия созревших 
коробочек также приводит к снижению урожайности (yield), а если более точно, то продуктивности выработки килограммов 
хлопкового волокна из собранного с одного гектара земли хлопка-сырца. 
 
Полив Хлопчатника в разных странах производится по-разному:- где-то с помощью капельного орошения, включая подземное 
(более подробная информация о таких методах полива приводится далее с статье об Израиле), где-то с помощью самотёка с 
подачей через укладываемые в начала междурядий пластиковые трубы, снабжающие водой из рядом возведённых 
оросительных каналов, а где-то, например, в странах Средней Азии с помощью регулируемого вручную самотёка воды из 
рядом возведённых арыков и так далее. А где-то вовсе не поливают Хлопчатник во время его роста, полагаясь лишь на 
атмосферные осадки в виде дождей. Всё зависит от финансовых возможностей хлопкоробов, ведь не каждый из них с целью 
увеличения отдачи от использования для поливов пресной воды может организовать её последующий сбор (water harvesting), 
или, основываясь на точном расчёте времени полива за счёт измерений эвапотранспирации (или суммарного испарения 
(evapotranspiration)) и оптимизации методов подачи поливной воды, использовать подземное капельное орошение (sub-surface 
drip irrigation) или спринклерные оросители (sprinklers) или даже простые чередующиеся борозды (alternate furrows). 
 
Учёные в области хлопководства, основываясь на нормах эвапотранспирации этой сельскохозяйственной культуры (ЭТк) (crop 
evapotranspiration (ETc) rates), подсчитали, что потребность Хлопчатника в пресной воде в течение вегетативной стадии 
(vegetative stage) составляет 2.0 миллиметра (мм) в сутки (или около 20 000 литров на гектар (л/га)), и 6–8 мм в сутки (или 
60 000–80 000 л/га) – в течение цветения и ранней стадии формирования зелёных коробочек, то есть в критический период 
роста растения. В начале 2020 специалисты Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ) (или 
Международного Консультативного Комитета по Хлопку (МККХ); INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC)) со 
штабквартирой в Вашингтоне, Округ Колумбия, США (Washinton, DC), собрав и проанализировав данные из 44 основных 
стран, возделывающих Хлопчатник, в отношении количеств поливной воды и атмосферных осадков, опубликовали следующие 
результаты:- (i) мировое среднее значение использования поливной воды для выращивания Хлопчатника составило 1 214 
литров (л) для конечной выработки 1.0 килограмма (кг) волокна и 2.0 кг семян, что соответствовало 3 кг собранного хлопка-
сырца, то есть по сути – 405 л на один килограмм хлопка-сырца; (ii) около 21 420 000 тонн хлопкового волокна (что 
соответствовало 87.0% от всего количества волокна, произведённого в мире) были выработаны с использованием нормы 
лишь в 644 литра поливной воды (irrigation water) на один килограмм волокна; (iii) мировая площадь под богарным (с 
дождевым орошением, то есть неполивным) Хлопчатником (global area under rain-fed Cotton) составила 16 900 000 гектаров 
(га), что соответствовало 55.7% от всей мировой площади под Хлопчатником; и (iv) в мире на богару (rain-fed area) пришлась 
выработка 10 220 000 тонн хлопкового волокна, что соответствовало 41.3% от всей мировой выработки хлопкового волокна. В 
Индии, например, на возделывание Хлопчатника затрачивается 4 350 кубических метров на один гектар (м

3
/га). А по данным 

известного Американского исследовательского предприятия Катэн Инкорпорэйтид (COTTON INCORPORATED) со 
штабквартирой в Кэри, Штат Северная Каролина, США (Cary, State of North Carolina) в 2012 мировое усреднённое значение 
потребления пресной воды при возделывании обыкновенного Хлопчатника составило 2 120 литров на один килограмм (л/кг) 
вырабатываемого из него волокна. В 2013 Всемирный Фонд Дикой Природы (ВФДП; World Wildlife Fund (WWF

®
)) со 

штабквартирой в Вашингтоне, Округ Колумбия, США (Washinton, DC) опубликовал исследование в отношении потребления 
пресной воды с целью орошения. По мнению специалистов этого фонда для производства одного килограмма хлопкового 
волокна, эквивалентного одной футболке (T-shirt) и паре джинсов, требуется в среднем 20 000 литров (л) пресной воды. 
Типовое потребление поливной пресной воды для выращивания одного килограмма основных мировых сельскохозяйственных 
культур по мнению специалистов этого же фонда выглядит следующим образом (по мере убывания):- Хлопчатник – 7 000–
29 000 л, Рис – 3 000–5 000 л, Сахарный Тростник – 1 500–3 000 л, Соя – 2 000 л, Пшеница – 900 л, и Картофель – 500 л. 
 
В разных странах и на разных континентах по-разному подходят к орошению Хлопчатника. Например, в Южно-Африканской 
Республике первый незначительный полив (15–20 миллиметров (мм)) производят сразу же после посева. Он вполне 
достаточен для того, чтобы восстановить первоначальную потерю воды в почве и обеспечить хороший контакт между 
семенем и почвой. Второй полив в количестве 20–25 мм вполне достаточен и производится спустя 3 недели после первого 
полива. Потребление растением Хлопчатника воды возрастает с появлением и увеличением площади поверхности листьев, и 
достигает максимума в тот момент, когда листовой полог (leaf canopy) полностью покроет поверхность почвы. Это происходит 
спустя 80–100 дней после посева. 



 
В республиках Средней Азии количество воды, используемой для орошения, в различных условиях также неодинаково. По 
климатическим условиям Средняя Азия подразделяется на три зоны:- Северную, Центральную и Южную; в Северной зоне 
климат более прохладный и на поливы Хлопчатника требуется значительно меньше воды, нежели в Центральной и Южной 
зонах. Например, в Северную климатическую зону входят многие районы в Оңтүстiк Қазақстан Облысы (в Южно-
Казахстанской Области, Казахстан), в Ош Областы (Ошской Области, Кыргызстан) и в Қорақалпоғистон Республикаси (в 
Каракалпакской Республике, Узбекистан). В Центральную климатическую зону входят районы Тошкент Вилояти (Ташкентской 
Области), Сирдарё Вилояти (Сырдарьинской Области), Ферганской Долины (за исключением предгорных районов) 
Узбекистана. В Южную климатическую зону входят районы Бухоро Вилояти (Бухарской Области), Сурхондарё Вилояти 
(Сурхандарьинской Области) и Қашқадарё Вилояти (Кашкадарьинской Области; без предгорной территории) Узбекистана. Для 
возделывания Хлопчатника на типичных серозёмах с глубоким залеганием грунтовых вод и со средней урожайностью 30–35 
центнеров с одного гектара (ц/га) среднесуточная потребность в поливной воде распределялась следующим образом:- на 
стадии бутонизации растения – 18–20 кубических метров на один гектар (м

3
/га), массового цветения – 50–55 м

3
/га, массового 

плодообразования  – 85–90 м
3
/га, в начале созревания коробочек  – 45–50 м

3
/га, а при массовом созревании коробочек  – 25–

30 м
3
/га. Такая закономерность, только в процентном эквиваленте, отмечалась и для других условий и регионов возделывания 

Хлопчатника. 
 
Следует также отметить, что различные методы сохранения почвы (soil conservation methods) и сбережения в ней влаги, к 
числу которых относятся минимальная обработка почвы (minimum tillage), мульчирование (mulching), возделывание покровных 
культур (cover crops) или промежуточных культур (intercrops), эффективная борьба с Вредителями и Сорняками (efficient Pest 
and Weed management), повышают не только урожайность Хлопчатника и продуктивность в выработке из него хлопкового 
волокна, но и в значительной мере эффективность использования и продуктивность самой пресной воды. 
 
 
БОРЬБА С СОРНЯКАМИ 

 
Для борьбы с Сорняками (Weeds) опытные хлопкоробы обычно проводят осеннюю зяблевую вспашку почвы и весеннюю 
предпосевную культивацию (cultivation), вслед за которой и приступают к посеву Хлопчатника сеялками точного высева. В 
результате семена Хлопчатника попадают глубже во влажную почву, а семена Сорняков остаются выше в подсохшей почве, 
что приводит к их более позднему прорастанию и замедленному развитию. То же самое на начальной стадии происходит с 
Сорняками и в междурядьях, то есть борьба с ними в этот период обеспечивается за счёт проведения культивации, а в 
дальнейшем – за счёт подавления их роста затенённостью от листьев подросшего Хлопчатника. Весной в период всходов и 
начального роста растения Хлопчатник, в отличие от Сорняков (или Сорных Растений (Weeds)), растёт достаточно медленно 
и может быть легко затенён (shaded out) ими. Если на данной стадии не вмешаться в такой процесс, то урожайность 
Хлопчатника может пострадать и оказаться в итоге очень низкой. В дальнейшем (в средний и конечный периоды роста) листья 
Хлопчатника полностью затеняют почву и подавляют рост и пагубное воздействие Сорняков. В этой связи очень важно 
сфокусировать силы на борьбе с Сорняками в период 6–8 недель после посева Хлопчатника, то есть в тот момент, когда 
Сорняки ещё не проросли и не затормозили рост и развитие самого растения Хлопчатника. 
 
В разных странах и на разных континентах наиболее распространёнными Сорняками, с которыми ведут борьбу хлопкоробы, 
могут быть разные Растения, например, в Австралии самыми распространёнными Сорняками являются Мелколепестник 
(Fleabane), Ежовник Обыкновенный или Петушье Просо (Barnyard Grass или Echinocloa Crus-Galli), Огородный/Полевой Осот 
(Milk/Sow Thistle или Sonchus Oleraceus/Arvensis), Мохнатая Родсова Трава или Хлорис Виргата Свартц (Feathertop Rhodes 
Grass или Chloris Virgata Swartz) и Персиковый Вьюнок (или Махровая Ипомея) (Peach Vine или Cowvine или Ipomoea 
Lonchophylla), борьбу с ними Австралийские хлопкоробы ведут как в предпосевной, так и в последующие периоды роста 
Хлопчатника. Причём Мелколепестник, Мохнатая Родсова Трава и Персиковый Вьюнок не поддаются воздействию на них 
наиболее распространённого гербицида Рандап Рэди

®
 (Roundup Ready

®
 herbicide). Вьюнок, к примеру, имеет сильную 

корневую систему, позволяющую ему выживать даже во время засухи за счёт вытягивания влаги из почвы, что приводит к её 
иссушению. Вьюнок достаточно плодовит и размножается с помощью корневой системы и семян, которые сохраняют 
способность к всходу в течение трёх лет. Кроме того Вьюнок является прибежищем множества Насекомых Вредителей. 
 
Многие хлопкоробы стараются не использовать гербициды для борьбы с Сорняками, а использовать обычные меры борьбы, 
например, межрядную культивацию (inter-row cultivation), способную удалить до 90% растущих Сорняков, или прополку 
(chipping), способную удалить до 86% растущих Сорняков. Однако, если всё же прибегают к использованию гербицидов, то 
среди самых популярных действующих марок гербицидов находятся:- (i) предвсходовые (pre-emergent):- Диурон (Diuron), 
Мэтчолэкло (Metolachlor), Пэндаймэсэлин (Pendimethalin), Парэкват (Paraquat), Трайфлуралын (Trifluralin), Парэкват/Дайкват 
(Paraquat/Diquat); и (ii) послевсходовых (post-emergent):- Хэлаксифап (Haloxyfop), Клисодим (Clethodim), Мэтчолэкло 
(Metolachlor), Прометрин/Флуамэтчуран (Prometryn/Fluometuron), Пэндаймэсэлин (Pendimethalin). 
 
Во всех хлопковозделывающих странах мира усиливается борьба хлопкоробов с Сорняками, например, в период с сезона 
2000/01 по сезон 2012/13 расходы фермеров на борьбу с Сорняками практически утроились. Сорняки служат также 
резервацией для многих Насекомых Вредителей (Insect Pests), способствуя тем самым их размножению. Однако ещё больший 
вред они наносят культурным Растениям за счёт потребления влаги и истощения почвы; Сорняки также заглушают и 
ослабляют устойчивость культурных Растений в пагубному воздействию Насекомых Вредителей. 
 
 
БОРЬБА С ВРЕДИТЕЛЯМИ 

 
В мире нет ни одной страны, где бы Хлопчатник мог возделываться без ведения борьбы с Насекомыми Вредителями (Insect 
Pests), которые способны нанести огромный ущерб всему урожаю этой культуры и ряду других сельскохозяйственных культур. 
Последнее подтверждается исследованиями специалистов, называющих ежегодный общемировой размер потерь урожая 
Хлопчатника вследствие заражения Насекомыми Вредителями в диапазоне от 20 до 40%. Это происходит в результате 
молниеносного повышения численности Насекомых Вредителей, например, Хлопковый Коробочный Червь (Cotton Boll Worm 
или Cotton Bollworm или Helicoverpa Armigera) – червеобразная личинка (wormlike larva) взрослого Насекомого Хлопковой 
Совки (Helicoverpa Zea), размножающейся в геометрической прогрессии. Если вовремя не купировать этот процесс, то 



Хлопковый Коробочный Червь способен уничтожить практически даже весь урожай Хлопчатника. Кстати, в настоящее время в 
тропическом климате с этим связано то, что Хлопчатник возделывается лишь в малочисленных ареалах; к примеру, из-за 
чрезвычайно сильного заражения этой культуры Насекомыми Вредителями, такими как Коробочный Долгоносик (Boll Weevil) 
(Антономус Грандис (Anthonomus Grandis)), многие страны Центральной Америки с тропическим климатом ввели запрет на 
возделывание у себя Хлопчатника. 
 
Учёные насчитали порядка 30 Видов Насекомых Вредителей Хлопчатника, способных нанести непоправимый вред этому 
Растению. Среди наиболее распространённых во всём мире Насекомых Вредителей Хлопчатника числятся:- Гусеница 
Хэликовэрпа (Helicoverpa Caterpillar) или Хлопковый Коробочный Червь (Cotton Bollworm) или Хлопковая Совка (Helicoverpa 
Zea); Тли (Aphids), в частности Aphis Gossypii; Виды Трипсов (Thrips) – Frankliniella Spp.; Виды Растительноядных Клопов (Plant 
Bugs) – Lygus Spp.; и Белокрылка (Whitefly) – Bemisia Argentifolii. В целях контроля и борьбы с Насекомыми Вредителями 
Хлопчатника их всех можно разделить на три группы:- (i) группа Коробочных Червей (Bollworm complex); (ii) Красные 
Паутинные Клещи (Red Spider Mites); (iii) случайные и вторичные Вредители (sporadic and secondary Pests). Первые две группы 
Насекомых Вредителей являются ключевыми. 
 
К числу Насекомых Вредителей Хлопчатника относятся также:- Табачный Бутонный Червь или Ночная Совка (Tobacco 
Budworm – Heliothis Virescens), Розовый Червь или Хлопковая Моль (Pink Bollworm – Pectinophora Gossypiella), Серебристая 
Белокрылка или Табачная Белокрылка (Silverleaf Whitefly; одна из Разновидностей Белокрылок), Хлопковый Коробочный 
Долгоносик (Cotton Boll Weevil – Anthonomus Grandis), Экзотические Хлопковые Красноклопы (Exotic Cotton Stainers; или 
Пиррокоридаэ (Pyrrhocoridae)), Растительноядные Клопы, Лишающие Растения Блеска (Tarnished Plant Bug; или Лигус 
Пратэнсис (Lygus Pratensis)), Западный Растительноядный Клоп (Western Plant Bug; или Лигус Хэспэрус (Lygus Hesperus)), 
различные Вонючие Клопы (Stink Bugs – Виды (Species), включающие:- Коричневый Мраморный Вонючий Клоп или 
Коричневый Мраморный Вонючий Клоп или Коричневый Щитник (Brown Marmorated Stink Bug), Коричневый Вонючий Клоп или 
Коричневый Щитник (Euschistus Servus), Южный Зелёный Вонючий Клоп или Зелёный Щитник (Southern Green Stink Bug – 
Nezara Viridula), Зелёный Вонючий Клоп или Зелёный Щитник (Green Stink Bug или Green Soldier Bug – Acrosternum Hilare), 
Ложная Яблонная Плодожорка (False Codling Moth; или Капрокапса Помонэлла (Carpocapsa Pomonella)), Карадрина или Малая 
Наземная Совка (Beet Armyworm – Spodoptera Exigua), Кукурузная Лиственная Совка или Озимая Совка (Fall Armyworm – 
Spodoptera Frugiperda), Озимый Червь (Cutworm – Виды Совка Ипсилон или Озимая Совка (Agrotis Ipsilon) и Зернистая Совка 
(Feltia Subterranea) являются наиболее общими), Хлопковый Клоп Слепняк (Cotton Fleahopper (или Mirid Bug) – Psallus 
Seriatus), Западный Цветочный Трипс (Western Flower Thrips – Frankliniella Occidentalis), Пяденицы (Loopers – Соевая 
Пяденица (Pseudoplusia Includens), Капустная Пяденица (Trichoplusia Ni)), Белокрылки (Whiteflies – Trialeurodes Abutilonea и 
Bemisia Spp.), Паутинный Клещ (Spider Mite – Tetranychus Urticae) и другие. В странах Средней Азии среди Чешуекрылых 
Насекомых Вредителей по терминологии, применявшейся в бывшем СССР, присутствуют Азиатская Хлопковая Совка 
(Spodoptera Litura Fabr.), Белокаёмчатый Жук (Graphognatus (Pantomorus) Lencoloma Boh.), Большая Хлопковая Тля 
(Acyrthosiphon Gossypii Mordv.), Карадрина (Spodoptera Exigua Hb.), Люцерновая или Акациевая Тля (Aphis Craccivora Koch.), 
Мальвовая Моль (Gelechia Malvella Hb.), Хлопковая Совка (Helicovera (или Heliothis) Armigera Hb.), Хлопковая (Бахчевая) Тля 
(Aphis Gossypii Glov.). Латинские названия некоторых Насекомых Вредителей, которые использовались в 1990-е, могут не 
совпадать с их современными названиями. Кроме того, для обозначения одних и тех же Насекомых Вредителей в разных 
источниках или странах могут использоваться различные синонимы на Латинском языке. 
 
На разных стадиях своего развития Насекомые Вредители поедают верхушечные листья, бутоны, завязи, цветки и молодые 
коробочки. После этого у растения начинают опадать бутоны и цветки, усыхают и опадают зелёные коробочки. В 
зарождающихся коробочках Хлопчатника гусеницы уничтожают семена и волокно, иногда перегородки, загрязняя 
выделениями волокно, которое становится непригодным для текстильной промышленности. 
 
Хлопковый Коробочный Червь 

 
Существуют 3 основных Вида (Species) Хлопковых Коробочных Червей:- (i) так называемый Американский или Африканский 
Коробочный Червь (American or African Bollworm) – Хэликовэрпа Армигэра (Хюбна) (Helicoverpa Armigera (Hübner)) или 
Хэлиотис Армигэра (Хюбна) (Heliothis Armigera (Hübner)); (ii) Розовый Коробочный Червь (Pink Bollworm) – Пэктинофора 
Госсипиэлла (Сондэз) (Pectinophora Gossypiella (Saunders); и (iii) Пятнистый Коробочный Червь (Spotted Bollworm) или Колючий 
Коробочный Червь (Spiny Bollworm) – Эариас Витэлла (Фэбрисиус) (Earias Vitella (Fabricius)) (по классификации зоолога из 
Дании Йохэна Крайстиэна Фэбрисиуса (Johan Christian Fabricius; 1745–1808)). Самыми губительными для Хлопчатника 
являются первые два Вида этих Червей, о которых пойдёт речь далее. 
 
Пожалуй самым распространённым по всему миру Насекомым Вредителем Хлопчатника является червеобразная личинка 
(wormlike larva) Хлопковой Совки (или Хлопковой Ночницы) (Cotton Noctuid Moth или Helicoverpa Zea) – Хлопковый 
Коробочный Червь (Cotton Boll Worm или Cotton Bollworm или Helicoverpa Armigera (Hübner) (по классификации Немецкого 

энтомолога Якоба Хюбнара (Jacob Hübner; 1761–1826)) или Heliothis Armigera (Hübner)), имеющий длину от 12–15 
миллиметров (мм) до 35–40 мм в зависимости от Вида (Specie). В каких-то странах этого Коробочного Червя считают 
Американским, а в каких-то – Африканским, но так или иначе речь идёт о Хлопковом Коробочном Черве. Несмотря на своё 
название, данное Насекомое Вредитель способно наносить ущерб урожаям Бамии (Okra), Гибискуса (Hibiscus), Джута (Jute), 
Картофеля (Potato), Клубники (Strawberry), Кукурузы (Corn или Maize), Лука (Onion), Лука-Порея (Leek), Льна (Flax), Люцерны 
(Lucerne) (или Клевера (Alfalfa или Clover)), Моркови (Carrot), Нута (Chickpea), Перца (Pepper), Просо (Millet), Пшеницы (Wheat), 
Риса (Rice), Соевых Бобов (Soybeans), Сорго (Sorghum), Табака (Tobacco), Томата (Tomato), Ячменя (Barley) и множества 
(более 60 Видов) других сельскохозяйственных культур (crops). Жизненный цикл Хлопковой Совки состоит из 4 стадий:- яйцо 
(egg), личинка (larva), куколка (pupa) и имаго (imago) или Взрослое (adult) Насекомое. Взрослое Насекомое (или имаго (imago)) 
в виде бабочки (moth) имеет длину тела в среднем около 1 сантиметра (см), размах крыльев – 30–40 мм. Передние крылья 
(forewings) у самок (female moths) имеют серовато-жёлтый или оранжево-коричневатый окрас, у самцов (male moths) – светлее 
и, как правило, зеленовато-серые; с тёмными почковидными или круглыми пятнами посередине (kidney-shaped spot in the 
middle). Между наружной поперечной и подкраевой линиями находится более тёмная перевязь. Задние крылья (hindwings) 
более светлые, желтовато-белого цвета, с широкой бурой полоской (broad dark band) перед наружным краем и тёмными 
луновидными пятнами посередине. В состоянии покоя крылья Хлопковой Совки складываются над телом бабочки таким 
образом, что принимают треугольную форму в виде ‘крыши’ (roof-like). Зимует Хлопковая Совка в стадии красновато-
коричневой куколки (pupa) длиной 15–20 мм в почве внутри так называемых колыбелек на глубине 10–15 см. Первый вылет 



бабочек первого поколения отмечается при температуре почвы 16 °С на глубине 10 см; а интенсивный лёт наступает при 
установлении 18–20 °С среднедекадных температурах воздуха. В зависимости от температуры воздуха продолжительность 
жизни одного поколения Хлопковой Совки составляет 20–50 суток. Для всего цикла необходима сумма эффективных 
температур 550 °С. В зависимости от климатических условий региона за один сезон развиваются, как правило, от 2 до 7 
поколений Хлопковой Совки. Заражение Хлопчатника происходит в стадии его начала бутонизации; по этой причине развитие 
первого за сезон поколения Хлопковой Совки происходит на Кукурузе, Нуте, Томате и Сорняках типа Дурмана (Thornapple) и 
Канатника (Velvetleaf). За один раз бабочка откладывает на листья и генеративные органы (цветки и коробочки) растений по 
1–3 бледновато-жёлтых, с радиальными рёбрышками яйца (ribbed surface eggs) диаметром 0.4–0.6 мм. Одна самка за сезон 
откладывает (lay) в среднем до 500 яиц, однако в годы массового размножения её плодовитость может достигать от 1 500 до 
3 000 яиц. В зависимости от температуры воздуха яйца Хлопковой Совки развиваются от 2–4 суток до 4–12 суток. 
Повышенная влагообеспеченность, когда Кормовые Растения в состоянии долго сохранять свою свежесть, оказывает 
существенное влияние на темпы размножения Хлопковой Совки. Червеобразные личинки Хлопковой Совки имеют окраску от 
светло-зелёной (молодые) до красно-бурой (взрослые); голова жёлтая, грудной щит с мраморным рисунком, брюшко светлое. 
Вдоль тела гусеницы длиной 35–40 мм проходят 3 широкие продольные полосы; и при хорошем освещении на её теле 
заметны маленькие и тонкие волосики (hairs). Молодые червеобразные личинки первого поколения вскоре после своего 
вылупления (hatching) начинают питаться верхушечными листьями, завязями (ovaries) почек (buds) и цветков (flower), 
бутонами и даже молодыми стебельками (stems) растущего Хлопчатника, а на дальнейших стадиях развития растения они 
пробираются в его плоды – формирующиеся нежные зелёные коробочки (отсюда и название Коробочный Червь) наиболее 
предпочтительно возрастом 10–20 суток. В таких коробочках они питаются внутренними частями – развивающимися семенами 
– и, в этой связи, они не подвержены воздействию пестицидов. Одна гусеница (caterpillar) способна повредить 10–24 
плодоэлемента Хлопчатника. Пробираясь в коробочку, она формирует точку входа (point of entry) и туннели (tunnels) для 
других патогенов, таких как Гриб (Fungi) и Бактерия (Bacteria), что приводит дополнительно к развитию различных грибных и 
бактериальных болезней Хлопчатника. Гусеницы Хлопковой Совки развиваются в течение 13–22 суток, проходя за это время 
шесть своих возрастов (instars). Куколки Хлопковой Совки красновато-бурого (reddish-brown) окраса, как правило, развиваются 
в течение 10–15 суток (если не для зимовки (overwintering)) в почве на глубине 4–10 см, реже – в местах питания гусениц. 
 

   

 

Яйцо Червеобразная Личинка (Гусеница) Куколка 

    
Бабочка 

4 отличные стадии развития Хлопковой Совки 

 
Бороться с Хлопковой Совкой достаточно сложно, поскольку за ночь она способна преодолевать порядка 200 километров. 
Хлопковая Совка обладает высокой сопротивляемостью к пестицидам (highly resistant to pesticides). Основными методами 
борьбы с Хлопковой Совкой являются агротехнические, биологические и химические. К агротехническим мерам борьбы с ней 
относятся:- (i) среднеранний сев, поскольку очень ранний или поздний посевы в большинстве случаев приводят к более 
серьёзному заражению Хлопковой Совкой; (ii) уничтожение Сорняков (Weeds); (iii) глубокая зяблевая вспашка; (iv) 
междурядные обработки; (v) при чеканке Хлопчатника – уборка с поля и уничтожение его верхушечной части; и (vi) в случае 
заражения соседних полей с Кукурузой – уборка этой заражённой культуры на силос в начальной молочно-восковой спелости 
до ухода гусениц в почву. К биологическим мерам борьбы с ней в странах Средней Азии относились:- (i) против яиц – 3-
кратный выпуск паразитирующего Насекомого Трихограммы (Trichogramma) по схеме 60+80+60 тысяч на один гектар (тыс./га) 
с интервалом в 5–6 суток; (ii) против гусениц – выпуск паразитирующего Насекомого Габробракона (Habrobracon) в 
соотношении паразит:хозяин – 1:20, 1:10, 1:5 с интервалом в 7–8 суток; и (iii) установка феромонных ловушек. К числу 
естественных врагов Хлопковой Совки относятся следующие Энтомофаги (Entomophages):- Апантелес (Apanteles), 
Габробракон (Habrobracon), хищные Златоглазки (Chrysopidae), Наездник Рогас (Rogas), паразитические Мухи Тахины (или 
Ежемухи (Tachinidae)) и другие. К химическим мерам борьбы с ней в странах Средней Азии относились:- (i) опрыскивание 
Хлопчатника суспензией 85%-ного смачивающегося порошка (с.п.) севина (2.5 килограмма на один гектар (кг/га)), эмульсией 
35%-ного эмульсионного концентрата (э.к.) фозалона (2.5 кг/га) или суспензией 30%-ного смачивающегося порошка фозалона 
(3 кг/га), суспензией 50%-ного смачивающегося порошка гардоны (3 кг/га) или суспензией 75%-ного смачивающегося порошка 
гардоны (2 кг/га). В настоящее время методы борьбы с Хлопковым Коробочным Червём зависят от выбора и использования в 
повседневной практике пяти основных стратегий:- (i) введение в обращение трансгенных Сортов БТ-Хлопчатника; (ii) 
использование скороспелых Культиваров (или скороспелых Селекционных Сортов (short-season Cultivars)) Хлопчатника вкупе 
с так называемым закрытым сезоном (closed season), когда хлопкоробы пропускают целый сезон возделывания Хлопчатника, 
то есть дают полю отдохнуть; (iii) использование методов наблюдения и борьбы (monitoring and control methods) с Хлопковым 
Коробочным Червём на основе феромонов (pheromones; включая синтетических феромонов) этого Насекомого Вредителя с 
применением феромонных ловушек (pheromone traps); (iv) массовое наполнение (inundation) стерильными самцами Хлопковой 
Совки (male-sterile Helicoverpa Zea); и (v) объединение (integration) трансгенных, биологических, экологических, культурных и 
химических методов борьбы с Хлопковым Коробочным Червём. Ххххх. 
 
Розовый Коробочный Червь 

 



Ещё одним весьма распространённым практически во всех хлопковозделывающих регионах мира и также чрезвычайно 
опасным Насекомым Вредителем Хлопчатника является червеобразная личинка (wormlike larva) Хлопковой Моли или 
Пэктинофора Госсипиэлла (Сондэз) (Pectinophora Gossypiella (Saunders); по классификации Британского страхового брокера, 
энтомолога и ботаника Вилъйэма Вилсэна Сондэза (William Wilson Saunders; 1809–1879)) – Розовый Коробочный Червь 

(Pink Ball Worm или Pink Ballworm). Ххххх. Жизненный цикл Хлопковой Моли состоит из 4 стадий:- яйцо (egg), личинка (larva), 
куколка (pupa) и имаго (imago) или взрослое (adult) Насекомое. Бабочка – взрослое Насекомое (или имаго (imago)) – 
Хлопковой Моли относится к Семейству Выемчатокрылых Молей (Twirler Moths или Lepidoptera Gelechiidae Family). Длина её 
тела составляет около 12–20 мм, а размах крыльев – 12–15 мм. Голова бабочки красновато-бурого цвета с бледными, 
переливчатыми чешуйками (pale, iridescent scales). Удлинённые овальные, остроконечные передние крылья (elongated-oval, 
pointed forewings) имеют светло-коричевый окрас с тёмными пятнами; вершинная часть крыла – тёмно-бурая (dark-brown) со 
светлой поперечной полосой; по кончику (tip) крыла располагается широкая бахрома (wide fringe). Задние крылья (hindwings) 
трапецеидальной формы (trapezoidal in form) шире передних; имеют серебристо серый цвет с более тёмным, переливчатым 
задним краем (darker, iridescent hind margin); и также имеют широкую бахрому охряного (ochreous) цвета, причём её основание 
(base) и вершина (apex) – более тёмные. Ххххх. В зависимости от климатических условий региона за один сезон развиваются, 
как правило, от 3 до 5 поколений Хлопковой Моли. Ххххх. За один раз самка Хлопковой Моли откладывает яйца отдельно по 1 
яйцу или группами по 5–10 яиц, а за сезон – в среднем до 500 яиц. Причём первую в сезоне кладку яиц она оставляет на 
вегетативных органах (растущих стебле и листьях) Хлопчатника вблизи бутонов (squares; цветочных почек растений, дающих 
при распускании цветок), а иногда и на самих бутонах; вторую и последующие кладки, как правило, под чашечку (under the 
calyx; совокупность наружных листочков (чашелистиков (sepals))) в основании цветка (at the base of a flower) – будущей 
коробочки Хлопчатника. Яйцо имеет удлинённую овальную (elongated-oval) форму длиной 0.4–0.6 мм и шириной 0.2–0.3 мм; 
изначально цвет жемчужно-белый, но со временем становится оранжевым (orange) и до вылупления из него червеобразной 
личинки видна капсула её головы; на яйце имеются продольные линии или сетчатый узор. В силу того, что яйца Хлопковой 
Моли очень маленькие, их трудно разглядеть без увеличения. Вылупление личинок из отложенного самкой яйца происходит 
спустя 3–4 суток. Ххххх. Червеобразные личинки Хлопковой Моли при вылуплении имеют длину 1–2 мм. Изначально тело у 
них белого цвета, а голова – бурого (brown). Личинки имеют 4 промежуточные возрастные стадии (instars) своего роста, 
которые они обычно проходят за 12–15 суток. Взрослые личинки вырастают до 12–15 мм; и к конечной – 4 возрастной стадии в 
целом приобретают характерный нежно-кремовый (prominent pinkish) цвет; однако голова и грудной щит – жёлтые, а грудные и 
брюшные сегменты тела сверху окрашены в густо-розовый цвет; снизу тело розового цвета светлое. На начальном этапе 
развития растения червеобразные личинки пробираются в бутоны, и питаясь их нежным содержимым проводят в них 
практически весь цикл своего развития до того, как начинается период цветения (blossoming) Хлопчатника. Окончательный 
период роста личинок проходит в сформированных цветках (blossom), частями которого они продолжают питаться. С 
формированием нежных зелёных коробочек (наиболее предпочтительно возрастом 10–20 суток) гусеницы начинают 
пробираться (bore) в них (отсюда и название Коробочный Червь) и питаться развивающимися в коробочках семенами; на этой 
стадии они не подвержены воздействию пестицидов, поскольку находятся внутри коробочек. В поражённой коробочке 
Хлопчатника гусеница съедает от 1 до 5 семян и своими выделениями загрязняет и частично перегрызает формирующееся 
волокно, которое становится непригодным для текстильной промышленности. Кроме того, пробираясь в коробочку, 
червеобразная личинка Хлопковой Моли формирует точку входа (point of entry) и туннели (tunnels) для других патогенов, таких 
как Гриб (Fungi) и Бактерия (Bacteria), что приводит дополнительно к развитию различных грибных и бактериальных болезней 
Хлопчатника. Ххххх. Куколки Хлопковой Моли формируются из гусениц либо внутри коробочек, либо в почве при выпадании 
гусениц из коробочек на землю. Куколки ничем не питаются и не перемещаются. Они имеют красновато-коричневый (reddish-
brown) или бурый (brown) цвет и длину 8–10 мм; опушены волосками. Вылупление бабочки из куколки происходит спустя 7–8 
суток с начала окукливания. Соотношение самцов и самок (male to female ratio) приблизительно 1:1. Ххххх. 
 

 

   
Червеобразная Личинка (Гусеница) 

    
Червеобразная Личинка Бабочка 

Хлопковая Моль на стадиях червеобразной личинки и бабочки 
 
Розовый Коробочный Червь относится к одному из трёх основных Видов Хлопковых Коробочных Червей; и, несмотря на своё 
название (Коробочный; относящееся непосредственно к Хлопчатнику), способен наносить также существенный урон урожаям 
Бамии (Okra), Гибискуса (Hibiscus), Кенафа (Kenaf), Люцерны (Lucerne) и множества (около 70 Видов) других 
сельскохозяйственных культур (crops), но в основном из Семейства Мальвовых (Malvaceae Family). Розовый Коробочный 
Червь способен без особого труда повредить до 60–80% урожая Хлопчатника, если не принимать никаких упреждающих мер 
борьбы с ним. Например, уже в начале нового XXI века в Индии и Пакистане Розовый Коробочный Червь приводил к 
серьёзным потерям даже генетически модифицированного БТ-Хлопчатника (BT-Cotton) (более подробную информацию о 
генетически модифицированном Хлопчатнике читайте в этой книге далее в статье Генная Инженерия И Хлопчатник). Дело в 
том, что вегетационный период возделывания Хлопчатника в той же Индии в зависимости от выбранного местными 
хлопкоробами Селекционного Сорта превышал рекомендованный период в 150–160 суток на 60–90 суток. Столь длительный 
вегетационный период у позднеспелых Селекционных Сортов (long-season Cultivars) Хлопчатника вкупе с климатическими 
условиями, складывавшимися под конец этого периода, позволял не только увеличиваться количеству поколений Хлопковой 



Моли в течение одного сезона, но и оказывать воздействие на естественный отбор (natural selection), развивая у Хлопковой 
Моли устойчивость к трансгенным Сортам возделываемого БТ-Хлопчатника. В этих Азиатских странах Розовый Коробочный 
Червь является Насекомым Вредителем позднего сезона возделывания Хлопчатника; наибольшее поражение Хлопчатника он 
производит там в конце зимы. Скороспелые Селекционные Сорта (short season Cultivars) Хлопчатника, возделываемые и 
собираемые в этих странах до наступления зимы (onset of winter), избегали поражения и повреждения данным Насекомым 
Вредителем. В связи с изложенным единственно верным выбором с целью минимизации риска потери урожая для 
хлопкоробов Индии и Пакистана могли бы стать повсеместный переход на воделывание скороспелых Селекционных Сортов 
Хлопчатника и внедрение современных и действенных методов борьбы с Хлопковой Молью. 
 
Проводимые в Индии, Китае, Пакистане и США местными учёными исследования в отношении борьбы с Розовым Коробочным 
Червём подтвердили развившийся у него высокий уровень устойчивости к трансгенным Сортам БТ-Хлопчатника. В США 
хлопкоробам удалось справляться с этой проблемой за счёт отличных экологически безвредных подходов (excellent eco-
friendly approaches) в борьбе с Вредителями при возделывании Хлопчатника, которые, наверное, имело бы смысл 
воспринимать и в других хлопковых регионах мира. В странах Средней Азии основной мерой борьбы с Хлопковой Молью был 
внешний карантин, предусматривавший превентивные меры по предотвращению заноса и обоснования чужеземных Видов; в 
этой связи в Узбекистане, например, она в настоящее время отсутствует. В Российской Федерации и Соединённых Штатах 
Америки Хлопковая Моль является объектом внешнего карантина (quarantine Pest). Если всё таки Хлопковая Моль появляется 
на полях, то действенными мерами борьбы с ней являются:- (i) введение запрета на ввоз в страну заражённых посевных 
семян и различной продукции Мальвовых; (ii) уничтожение гусениц в семенах, хлопковом волокне и отходах методом 
фумигации, на посевах – инсектицидами; (iii) уничтожение послеуборочных отходов; (iv) вылавливание бабочек 
светоловушками; и (v) применение хемостерилизаторов Насекомых. 
 
Для эффективного возделывания Хлопчатника фермеры по всему миру вынуждены нести достаточно большие расходы на 
приобретение ядохимикатов для превентивных мер по борьбе с Насекомыми Вредителями. Например, в Соединённых Штатах 
Америки на возделывание Хлопчатника тратятся около 500 Долларов на один акр, из которых на борьбу с Насекомыми 
Вредителями уходит от 70 до выше 100 Долларов на один акр. В разные периоды созревания и в разных регионах 
возделывания Хлопчатника приходится использовать и разные химикаты, поскольку Насекомые Вредители также бывают 
разными. В сезон 2017/18 в США для борьбы с вредителями, как с Сорняками (Weeds) так и с Насекомыми Вредителями 
фермеры активно использовали следующую Десятку (Top 10) пестицидов (pesticides):- глайфосэйт (или глифосат (glyphosate)), 
эсэфэн (ethephon), эсэфэйт (acephate), дикэмба (dicamba), тчрайфлурэлын (trifluralin), эс-мэталэклоа (s-metolachlor), 
тчрибьюфос (tribufos), глюфосинат аммония (glufosinate ammonium), асэтоклоа (acetochlor), и дайрон (diuron); из которых:- 
 
– Три – глайфосэйт (или глифосат (glyphosate)), дайрон (diuron), и тчрибьюфос (tribufos) – рассматриваются как известные 
(known) или вероятные (probable) человеческие канцерогены (human carcinogens). 
– Четыре – эсэфэйт (acephate), асэтоклоа (acetochlor), эс-мэталэклоа (s-metolachlor), и тчрайфлурэлын (trifluralin) – 
рассматриваются как возможные (possible) или суггестивные (suggestive) человеческие канцерогены. 
– Три – эсэфэйт (acephate), дикэмба (dicamba), и глюфосинат аммония (glufosinate ammonium) – рассматриваются как 
умеренно остро токсичные пестициды II уровня или (II класса) (level II moderately acutely toxic pesticides). 
– Шесть – асэтоклоа (Группа 1) (acetochlor (Group 1)), дайрон (Группа 2) (diuron (Group 2)), и эсэфэйт (acephate), глайфосэйт 
(или глифосат (glyphosate)), глюфосинат аммония (glufosinate ammonium), и тчрайфлурэлын (Группа 3) (trifluralin (Group 3)) – 
рассматриваются как известные (known) или возможные (possible) эндокринные разрушители (или эндокринные деструкторы; 
endocrine disruptors). 
– эсэфэйт (acephate) – рассматривается как высокотоксичный для Пчёл (high toxic to Bees). 
 
Представленная десятка пестицидов (семь гербициды (herbicides), один инсектицид (insecticide), один дефолиант (defoliant), и 
один регулятор роста растения (plant growth regulator)) представляет 83.4% всех заявленных в использовании при 
возделывании Хлопчатника пестицидов в сезон 2017/18. Вместе с тем исследователи заметили, что расходы хлопкоробов на 
борьбу с Насекомыми Вредителями сокращаются практически во всех хлопковозделывающих странах мира. Так, если в сезон 
1994/94 на борьбу с Насекомыми Вредителями в мире тратилось 0.21 Доллара США из расчёта на выработку 1 килограмма 
хлопкового волокна, то в сезон 2012/13 – уже лишь 0.13–0.17 Доллара США. Этому способствовали трансгенные технологии, 
позволяющие выводить и возделывать на коммерческой основе генетически модифицированный Хлопчатник, устойчивый к 
воздействию Насекомых Вредителей. 
 
Поскольку почва является средой обитания для многих Насекомых Вредителей, живущих в постоянно или в отдельные фазы, 
то должная и своевременная обработка почвы также является весьма действенным методом борьбы с ними. Во время 
обработки почвы, например, посредством осеннего вспахивания, весеннего боронования и предпосевной культивации, 
личинки и куколки Насекомых Вредителей гибнут за счёт механического повреждения сельскохозяйственными орудиями и 
перемещения частиц почвы или извлекаются на поверхность, где также гибнут вследствие резкой смены температуры и 
влажности, либо поедания Жужелицами и насекомоядными Птицами. 
 
 
БОЛЕЗНИ ХЛОПЧАТНИКА 

 
Под болезнью понимается процесс нарушения жизнедеятельности растения, который выражается в физиологических и 
морфологических изменениях, происходящих под воздействием всевозможных патогенных микроорганизмов, различных 
неблагоприятных факторов окружающей среды и механических повреждений. Ей может быть подвержено как само растение в 
целом, так и отдельные его органы, например, плодоэлементы, семена, листья, стебель и корни. У каждой болезни свои 
симптомы, например, у какой-то – гнили (rots), у какой-то – пятнистости, у какой-то – увядания (wilts), у какой-то – деформации, 
у какой-то – поражённость волокна клейкостью и так далее. 
 
Вцелом по возбудителю болезни (causative organism) все болезни Хлопчатника можно разбить на две группы:- бактериальные 
и грибные болезни. Бактерии относятся к обширной группе одноклеточных микробов (single celled microbes), а Грибы – к 
наиболее многочисленным Семействам Растений на Земле, не содержащих хлорофилл и способных жить в условиях слабого 
освещения или даже полного отсутствия Солнечного света. По внешним симптомам болезни коробочек и волокна 
Хлопчатника группируют в зависимости от характера его повреждений, среди которых:- (i) сплошное поражение коробочек 



(Розовая Гниль (Pink Rot), Серая Гниль (или Нигроспороз; Botrytis Cinerea), Гоммоз (Gummosis), Фузариозы (Fusarium) и так 
далее); (ii) поражение внутреннего содержания коробочек (Аспергиллёз (Aspergillosis), Мукороз, Склероциальная Гниль и так 
далее); (iii) поражение отдельных долек и волокна (Альтернариоз (Alternaria Solani), Макроспориоз, Пенициллиоз (Penicillosis)); 
(iv) поражение распушившегося волокна (Альтернариоз (Alternaria Solani), Клейкий Бактериоз, Розовая Гниль, Чёрная Шира). 
 
В зависимости от континента и отдалённости внутри одного континента у Хлопчатника могут наблюдаться абсолютно разные 
заболевания. Например, в Австралии наиболее распространёнными и серьёзными являются следующие 6 типов болезней 
Хлопчатника:- Бактериальный Ожог (Bacterial Blight), Озониоз или Техасская Корневая Гниль (Texas Root Rot – Colletotrichum 
Coccodes), Скручивание Листьев Хлопчатника (Cotton Leaf Curl Disease), Синюха (Blue Disease), и экзотические штаммы (exotic 
strains) Фузариозного Вилта (Fusarium Wilt) и Вертициллёзного Вилта (Verticillium Wilt). В бывшем Союзе Советских 
Социалистических Республик (СССР) основными болезнями Хлопчатника являлись:- Вилты (или Увядания (Wilts)), Корневые 
Гнили (Root Rots) (или Ризоктониозы), Гоммоз (Gummosis), Египетская Заразиха, Макроспориоз, Скручивание Листьев (Leaf 
Curl), болезни коробочек; карантинными заболеваниями являлись:- Техасская Корневая Гниль и Антракноз (Colletotrichum 
Nigrum). 
 
Альтернариоз 

 
Альтернариоз (Alternariosis или Alternaria или Alternaria Blight):- грибная болезнь растений, в том числе и Хлопчатника. 

Возбудителем болезни является сапрофитный Гриб Альтэрнариа Тэнуис Нээс (Alternaria Tenuis Nees). Он живёт в почве на 
растительных остатках Хлопчатника, с которых начинает переселяться на поражённые макроспориозом отмершие ткани 
листа, прицветники и коробочки. Болезнь проявляется в том, что на створках коробочек и дольках коробочек Хлопчатника 
возникает бархатистый налёт тёмно-оливкового цвета. Поражённые болезнью мумифицированные дольки Хлопчатника не 
распушаются и загнивают; волокно в поражённых коробочках Хлопчатника приобретает тёмно-серый цвет, а на вид 
становится как бы задымлённым. Со временем спороношения Гриба полностью разрушают волоконца Хлопчатника. Болезнь 
чаще всего встречается у разновидностей тонковолокнистого Хлопчатника; однако и на загущенных посевах 
средневолокнистого Хлопчатника, а также при повышенной влажности из-за грузных поздних поливов ей подвергаются 
раскрытые коробочки нижнего и среднего ярусов растения. Переносчиками болезни являются заражённые семена, орудия 
труда, насекомые вредители (например, Паутинный Клещ, Хлопковая Совка, Тли), поливная вода и ветер. Альтернариоз 
Хлопчатника встречается не во всех хлопковозделывающих странах, однако в зонах возделывания Хлопчатника в странах 
бывшего СССР была распространена повсеместно. Альтернариоз снижает урожайность данной культуры, например, при 
поражении 10% растений урожайность снижается на 3 центнера с одного гектара (ц/га); существенно ухудшает 
технологические свойства хлопкового волокна; и семена Хлопчатника теряют масличность и всхожесть. В качестве основных 
мер борьбы с этой болезнью служат уборка растительных остатков с поля; глубокая зяблевая вспашка после сбора урожая; 
предпосевные поливы в зимний период (в странах Северного хлопкового пояса); протравливание семенного материала 
химическими препаратами (например, протравителями – 80%-ным ТМТД (тетраметилтиурамдисульфид; (CH3)2NC(S) 
SSC(S)N(CH3)2; нерастворим в воде) из расчёта 19 килограммов на одну тонну (кг/т) для оголённых семян и 8 кг/т для 
опушённых семян или фентиурамом из расчёта до 12 кг на 25 литров (л) воды на одну тонну семян); оптимальные сроки сева; 
должная борьба с вредителями и опрыскивание растения химическими препаратами (например, 1.5%-ной суспензией 80%-
ного цинеба). 
 
Антракноз 

 
Антракноз (Anthracnose; от Греческого слова Anthrax, означающее Уголь):- грибная болезнь растений, включая Хлопчатник. 

Наряду с Хлопчатником болезнь поражает, например, Бахчевые, Виноград, Зернобобовые, Кофе или Цитрусовые, вызывая у 
них пятнистость различных органов. Чаще всего поражаются растения, которые были ослаблены внешними 
неблагоприятными факторами и имеющие какие-то механические повреждения. Возбудителем болезни Хлопчатника является 
Гриб Коллетотрикум Госсипии Саусвос (Colletotrichum Gossypii Southworth) (Класс Deuteromycetes, Порядок Melanconiales), 
споры которого могут распространяться насекомыми, ветром и каплями дождя. Гриб поражает всю надземную часть растения 
на разных стадиях его развития. Симптомы антракноза проявляются с разной интенсивностью поражения в течение всей 
вегетации. Переносчиками болезни являются заражённые семена и растительные остатки; вследствие чего наиболее сильно 
страдают всходы растений. На этой стадии развития Хлопчатника у основания стебля, на коричневой шейке, появляется 
красновато-коричневое пятно, постепенно охватывающее весь стебель, и вследствие чего приводящее к пожелтению, 
полеганию и гибели растения. Большая часть проростков гибнет ещё до выхода на поверхность почвы. Сравнительно часто 
гибнут и только что взошедшие растения. В случае с семядольной формой антракноза, как правило, на концах или в середине 
листьев растения появляются мелкие красновато-коричневые пятна неправильной округлой формы, вызывающие отмирание 
листьев. Форме заболевания стеблей и листьев взрослых растений Хлопчатника подвержены только ослабленные кусты. 
Наиболее серьёзно болезнь поражает коробочки Хлопчатника. Самыми ранними признаками их заболевания являются 
мелкие, круглые, вдавленные тёмно-коричневые или пурпурные пятна на створках коробочек. Проникая внутрь коробочек, 
заболевание вызывает сначала изменение цвета волоконец на тёмно-коричневый (побуревший) и нормальных серовато-
зелёных семян на желтоватый или коричневый, а затем семена становятся щуплыми (зародыш в них не развивается), 
происходит склеивание волоконец и общее загнивание массы. Антракноз Хлопчатника встречался в странах Азии, 
Центральной и Южной Америк, Африки, Европы, Океании и Австралии; в  хлопковозводящих странах бывшего СССР болезнь 
отсутствовала и относилась к числу карантинных объектов. В качестве основных мер борьбы с этой болезнью служат 
карантин и фитопатологическая экспертиза завозимых в страну из-за рубежа семян Хлопчатника. При вторичной инфекции 
предписано применение многократных опрыскиваний растений Бордоской жидкостью или другими медьсодержащими 
химическими препаратами. 
 
Аспергиллёз 

 
Аспергиллёз (Aspergillosis):- инфекционная болезнь коробочек Хлопчатника. Возбудитель болезни – патогенный Гриб из Рода 

Аспергилл – Аспэргиллус Нигэр Вэ. Тиэг (Aspergillus Niger V. Tiegh). Аспергиллёз поражает чаще всего повреждённые 
насекомыми вредителями плодоорганы растения Хлопчатника на всех стадиях его развития. Возбудитель болезни проникает 
внутрь коробочки и повреждает волоконца Хлопчатника, которое начинает загнивать, приобретая при этом грязно-серый или 
коричневый окрас. На волоконцах и створках внутри коробочек в виде чёрных пылящих дерновинок образуются конидии 
Гриба. Поражённые болезнью коробочки засыхают и опадают. В зонах возделывания Хлопчатника аспергиллёз встречается 



повсеместно, особенно в местах неглубокого залегания грунтовых вод, на загущенных и полегших посевах Хлопчатника, а 
также при выполнении грузных поздних поливов. Болезнь распространяется насекомыми, ветром, водой, орудиями труда и 
другим. Сам же возбудитель болезни сохраняется в почве и на растительных остатках. В качестве основных мер борьбы с 
аспергиллёзом служат уборка растительных остатков с поля, севооборот, подъём зяби, борьба с вредителями и полеганием 
растений, исключение поздних поливов. 
 
Клейкий Бактериоз (или Клейкость) 

 
Клейкий Бактериоз (Sticky Bacterial Blotch или Sticky Bacteriosis) или Клейкость (Stickiness):- бактериальная болезнь 

Хлопчатника, возникающая ещё до раскрытия его коробочек вследствие занесения инфекции через места повреждений, 
вызванных уколами Насекомых Вредителей, главным образом Люцернового Клопа (Адэльфокорис Линэолатус (Adelphocoris 
Lineolatus), известного в Англоязычном мире как Lucerne Bug или Alfalfa Plant Bug. Через сделанные Насекомыми проколы в 
коробочки Хлопчатника начинают проникать Грибы, Актиномицеты, Бактерии, которые, воздействуя на растущие внутри 
волоконца, усиливают процесс их разрушения, разложения и брожения. В местах повреждения волоконца начинают 
прибретать тёмно-коричневый цвет, склеиваются между собой и со створками коробочек (от которых впоследствии 
отделяется с большим трудом). При сильном поражении волоконца частично или целиком превращаются в буро-жёлтую 
клейкую массу, непригодную для использования. В этом случае из поражённых болезнью коробочек начинает выделяться 
камедь – пенообразная клейкая масса (отсюда название болезни). Клейкость волоконец Хлопчатника развивается в течение 
всего периода вегетации и созревания Хлопчатника вследствие его поражённости микроорганизмами бактериально-
грибкового происхождения и вредителями. При слабом поражении болезнью волоконца деформируются частично. 
Поражённое волокно служит источником инфекции, развивающейся непосредственно в поле и при сборе хлопка-сырца 
попадает в модули или бунты на хлопкозаготовительных пунктах и хлопкоочистительных предприятиях. При благоприятных 
для микроорганизмов и вредителей условиях происходит их бурное развитие и вторичное заражение здорового волокна в этих 
модулях или бунтах, приводящее к снижению сортности волокна и посевных качеств семян. Клейкости подвержены волокна 
Хлопчатника как средневолокнистого, так и тонковолокнистого. С целью предотвращения заражения волокна Хлопчатника при 
закладке хлопка-сырца в модули или бунты специалисты советуют проводить апробацию его на клейкость. Заболевание 
приводит к снижению урожайности, клейкости волокна и значительному ухудшению качества изготавливаемой из него пряжи. 
При прядении поражённое клейкостью хлопковое волокно чрезвычайно затрудняет его переработку из-за его налипания на 
рабочие органы машин, вызывающего забои и остановку оборудования, которые, в свою очередь, резко снижают 
производительность и приводят к выпуску пряжи крайне низкого сорта. В зонах возделывания Хлопчатника клейкий бактериоз 
встречается повсеместно, особенно в местах чрезмерного наличия Люцернового Клопа. В качестве основной меры борьбы с 
клейким бактериозом служит уничтожение Люцернового Клопа. 
 
Вертициллёзный Вилт (или Вертициллёзное Увядание) 

 
Вертициллёзный Вилт (или Вертициллёзное Увядание) (Verticillium Wilt):- грибная болезнь, поражающая кроме 

Хлопчатника ещё свыше 400 Видов растений, относящихся к различным Семействам. К примеру, от неё страдают Овоще-
Бахчевые и многие другие сельскохозяйственные культуры, а также Сорняки (Дурнишник, Белая Марь, Портулак, Алеппское 
Сорго, Щирица). Но для Хлопчатника вертициллёзный вилт является наиболее распространённой и вредоносной болезнью. 
Возбудитель болезни – Гриб Вэртисиллиум Далиаэ Клебан (Verticillium Dahliae Klebahn). На начальной стадии развития 
вертициллёзный вилт проявляется в появлении желтоватых пятен на листьях нижнего яруса куста растения. Затем эти пятна 
буреют и подсыхают, образуя некрозы. Проявление симптомов болезни отмечено и на семядольных листьях. Заболевание 
начинает распространяться по кусту снизу вверх. Подверженные вертициллёзному вилту новые листья растения начинают 
постепенно увядать, засыхать и со временем опадать. В случае сильного поражения Хлопчатника этой болезнью с растения 
опадают практически все листья, а недозревшие коробочки начинают засыхать и раскрываться раньше времени. Такая 
длительная или хроническая форма вертициллёзного вилта ухудшает развитие растения, приводя к остановке его роста. 
Достаточно часто в межсезонье (mid-season) встречается молниеносный вилт (или скоротечный вилт (sudden wilt)), при 
котором листья Хлопчатника, не теряя зелёного окраса, очень быстро поникают, высыхают, но не опадают, а само поражённое 
этим видом болезни растение погибает. Характер болезни зависит от степени устойчивости разновидности Хлопчатника и 
фазы развития растения, в которую возникло заболевание. Наибольший урон болезнь наносит на более ранних периодах 
вегетации. Кроме листьев вертициллёзный вилт поражает главный стебель и нижние боковые ветви растения, на которых 
наблюдается побурение древесины вследствие некротизации мест поражений; эти признаки заболевания Хлопчатника 
ложатся в основу уточнения диагноза самой болезни вертициллёзный вилт. При срезе таких поражений предстают тёмно-
бурые пятна, концентрирующиеся вокруг сосудов древесины. Ещё одним признаком этой болезни служит побурение в 3–4 
миллиметрах от основания листовой пластинки тканей черешка листа. При этом на общем светло-зелёном фоне среза 
черешка листа заметно точечное побурение сосудистых пучков, вслед за которым происходит постепенное потемнение 
окружающих тканей как у листьев с явными наружными признаками заболевания, так и у внешне здоровых листьев 
заболевшего растения Хлопчатника. Вертициллёзный вилт наносит существенный ущерб посевным качествам семян, 
ухудшает их масличность, приводит к потере качества волокна и наносит значительный ущерб всему урожаю Хлопчатника. 
Например, на сильно заражённых плантациях Хлопчатника число коробочек снижается на 14–15%, приводя к общей потере 
урожая в размере 30–35%. Средний коэффициент потерь урожая Хлопчатника на 1% заболевших растений достигает 
диапазона 0.3–0.35, а на плантациях с 70–90% заражения – 0.5–0.6. В зонах возделывания Хлопчатника в странах бывшего 
СССР вертициллёзный вилт встречался повсеместно. В 1970-е потери урожая Хлопчатника в Узбекистане вследствие 
поражения этой болезнью достигали уровня 400 000–500 000 тонн хлопка-сырца. В качестве основной меры борьбы с 
вертициллёзным вилтом служат протравливание посевных семян, внесение под основную вспашку перепрелого навоза, 
возделывание более устойчивых к данной болезни сортов Хлопчатника, правильное использование органических и 
минеральных (в соотношениях 1:0.8:0.5) удобрений, внесение последней подкормки в период массовой бутонизации 
Хлопчатника, уборка растительных остатков с поля, внесение фунгицида пентахлорнитробензола (ПХНБ; C6ClNO2) в 
количестве 100 килограммов на один гектар (кг/га) после сбора урожая, выращивание промежуточных и сидеральных 
сельскохозяйственных культур (озимый Горох, Горчица, Рапс, озимая Рожь), севооборот. С целью повышения 
сопротивляемости Хлопчатника к вертициллёзному вилту посевы подвергают опрыскиванию 1.5%-ным раствором карбамида 
(так называемой мочевиной), то есть созданным из расчёта 1.5 килограмма на 100 литров; его проводят вслед за появлением 
2–5 настоящих листьев. Данное опрыскивание рекомендуется проводить, совмещая и другие препараты, которые нацелены 
на борьбу с сосущими насекомыми вредителями. Важное значение имеет также профилактика вертициллёзного вилта при 
междурядной культивации Хлопчатника; с этой целью необходимо использовать такую практику обработки растений, которая 



исключает повреждение его корней, в частности внесение удобрений только в середину междурядий; не допускает 
избыточных поливов нормально развитых растений и сбрасывания воды с заражённых участков на здоровые. Специалисты 
советуют к концу вегетации сохранять на одном гектаре заражённого участка на 20 000–30 000 растений больше, чем на 
здоровых участках с обычной густотой стояния растений; а перед переброской сельскохозяйственной техники, используемой в 
период вегетации Хлопчатника, с заражённых участков поля на здоровые тщательно промывать её сильной струёй воды и 
дезинфицировать формалином. Кроме того, в регионах, климатические условия которых позволяют выращивать 
длинноволокнистый Хлопчатник, в условиях сильного заражения вертициллёзным вилтом рекомендуется высевать 
устойчивые к нему разновидности такого Хлопчатника. 
 
Фузариозный Вилт (или Фузариозное Увядание) 

 
Фузариозный Вилт (или Фузариозное Увядание) (Fusarium Wilt):- грибная болезнь, поражающая кроме Хлопчатника ещё 

многие Виды культурных растений. К примеру, от неё страдают Бобовые, Зерновые, Картофель, Лён, Люцерна, Овоще-
Бахчевые, Шелковица и многие другие сельскохозяйственные культуры. Возбудитель болезни – несовершенный Гриб Рода 
Фусариум (или Фузариум (Fusarium)), обладающий макроконидиями (органами размножения) и хламидоспорами (зимующими 
спорами). Этот Гриб как сапрофит обитает в слое почвы на глубине от 0 до 60 сантиметров от поверхности, превращаясь в 
заболевшем растении в паразита. При попадании в растение Гриб выделяет токсичные вещества (фузариевая кислота, 
ликомаразмин и другие), а своим мицелием Гриб пронизывает сосуды растения, приводя сначала к их закупориванию, а затем 
к резкому нарушению всех жизненных функций растения вследствие такой закупорки. Болезнь разносится по полю изначально 
заражёнными семенами, поливной водой, сбрасываемой с заражённых участков на здоровые, и орудиями обработки. 
Изначально болезнь поражала длинноволокнистый Хлопчатник, но с 1970-х и средневолокнистый Хлопчатник. Причём для 
тонковолокнистого Хлопчатника возбудителем этой болезни является Гриб Фусариум Оксиспорум Формаэ Спэсиалес (Эф.Сп.) 
Васинфэктум (Fusarium Oxysporum Formae Speciales (F.Sp.) Vasinfectum). Внутренним признаком заболевания растения 
фузариозным вилтом является побурение водопроводящих сосудов древесины, хорошо заметное на поперечных срезах 
стебля. На разных фазах вегетационного периода Хлопчатника болезнь оказывает и разную степень воздействия, например, 
из-за прохладной и влажной погоды на стадии всходов заражение приводит к гибели молодых растений и, соответственно, 
уменьшению густоты стояния растений; оставшаяся часть растений существенно отстаёт в своём росте и развитии. Начиная с 
семядольных листьев, болезнь первоначально проявляется в виде желтоватой сетчатости на них. С развитием болезни эта 
сетчатость увеличивается, занимая всю поверхность листьев. Иногда на настоящих листьях болезнь проявляется в виде 
желтоватой каймы. Поражённая часть листа может засохнуть, приняв при этом светло-коричневый окрас. Листья теряют свой 
тургор, скручиваются вдоль главной жилки и опадают. Ближе к концу вегетационного периода фузариозный вилт может 
проявляться в молниеносной или скоротечной форме, листья при этом увядают, оставаясь зелёными, верхушка стебля 
поникает, и очень скоро всё растение засыхает. Болезнь наносит значительный ущерб урожаю Хлопчатника. К примеру, при 
поражении болезнью 15% участка потери урожая на нём составляют 5.8%, а при поражении болезнью 48% участка – более 
28%. Фузариозный вилт распространён во всех климатических зонах. В качестве основной меры борьбы с фузариозным 
вилтом служат внесение под основную вспашку триходермина с навозно-земляным компостом, возделывание более 
устойчивых к данной болезни сортов Хлопчатника, заготовка семенного хлопка-сырца только со здоровых полей, уборка 
растительных остатков с поля, севооборот. Важное значение имеет также профилактика фузариозного вилта; с этой целью 
необходимо использовать такую практику обработки растений, при которой с запасным поливом за 20–30 суток до сева 
применяется карбатион из расчёта 0.5 тонны на один гектар (т/га), а под зяблевую вспашку после сбора урожая – тиазин из 
расчёта 200 килограммов на один гектар (кг/га), и которая исключает сбрасывания воды с заражённых участков на здоровые, 
поскольку споры несовершенных грибов Рода Фусариум легко распространяются с током воды. 
 
Бактериальный Ожог (или Гоммоз) 

 
Бактериальный Ожог (Bacterial Blight) или Угловатая Пятнистость Листьев (Angular Leaf Spot) или Гоммоз (Gummosis) или 
Камедетечение Хлопчатника:- Ожог (Blight) – общий термин для молниеносного (или скоротечного (sudden)), сильного (или 

тяжёлого (severe)), и обширного образования пятен (spotting), обесцвечивания (или изменения цвета (discoloration)), увядания 
(wilting), или гибели (destruction) листьев (leaves), цветков (flowers), стеблей (stems), или всего растения (entire plant). 
Распространён повсеместно, но очажно и особенно в ареалах, в которых незадолго до сбора урожая выпадают обильные 
дожди; характеризуется быстрым почернением и отмиранием отдельных органов или тканей растения, поражая все 
надземные части растения:- стебель, ветви, листья, прилистники, прицветники, цветки, семядоли, коробочки и волокно внутри 
коробочек Хлопчатника. Возбудителем болезни является Бактерия Ксантомонас Мальвасэарум (Xanthomonas Malvacearum) 
или Ксантомонас Кампэстрис пэ.вэ. Мальвасэарум (Xanthomonas Campestris pv. Malvacearum) или Ксантомонас Ситри пэ.вэ. 
Мальвасэарум (Xanthomonas Citri pv. Malvacearum). Оптимальная температура для развития чистой культуры Хлопчатника 
составляет 25–28 °С, хотя может выдерживать и температуру всего лишь в 10 °С (при ещё большем снижении начинаются 
проблемы). Бактерия Ксантомонас легко переносит как низкие так и высокие температуры, например, она не теряет своей 
жизнеспособности в растительных остатках даже при –28 °С, а на зараженном волокне выдерживает постоянную температуру 
72 °С в течение 36 часов. Прямые Солнечные лучи оказывают пагубное воздействие на неё, хотя внутри тканей Хлопчатника 
она защищена от их воздействия. Кроме того, её жизнеспособность снижается во влажной нестерильной почве и в воде, где 
на неё оказывает антагонистическое действие другая микрофлора. Выживаемость Бактерии Ксантомонас снижается в режиме 
переменных температур; а резкие изменения температуры окружающей среды, особенно при повышенной влажности, 
приводят к её гибели во всей ткани поражённого болезнью растения Хлопчатника. В разных хлопковозделывающих регионах 
мира в зависимости от климатических особенностей зимы перезимовка Бактерии Ксантомонас в растительных остатках может 
иметь разный характер, то есть где-то она может погибнуть, а где-то с ней ничего не произойдёт и в новом сезоне она опять 
возьмётся за своё. Как болезнь бактериальный ожог Хлопчатника проявляется сначала на листьях с верхней их стороны в 
виде мелких, угловатых, тёмных, прозрачных пятен, окружённых желтеющей тканью. Вслед за этим на нижней стороне листа 
во влажную погоду образуются капельки слизи, при подсыхании принимающие форму блестящих чешуек. При сильном 
развитии болезни пятна часто сливаются и охватывают половину долек листа. На поражённых ветвях и главном стебле 
сначала появляется тёмно-зелёное маслянистое пятно. Оно постепенно увеличивается и охватывает их кольцом. В местах 
поражения стебель утончается, искривляется и часто переламывается, приводя к гибели растения. В некоторых случаях из 
боковых почек, расположенных ниже места перелома, разрастаются две боковые ветви и растение приобретает 
вилкообразную форму. Поражённые бактериальным ожогом прицветники постепенно засыхают, а болезнь начинает 
распространяться на коробочки. У основания и верхушки коробочек и на боковой поверхности створок формируются 
маслянистые округлые вогнутые пятна. Иногда поражение болезнью волоконец внутри коробочек Хлопчатника происходит без 



образования таких пятен на створках. В этом случае болезнь проникает внутрь коробочек от поражённых прицветников через 
плодоножку. Поражённые на начальной стадии развития коробочки большей частью засыхают и опадают. Поражённые на 
поздней стадии развития коробочки не опадают, но их створки при дальнейшем дозревании практически не раскрываются, 
поскольку склеены камедью. В поражённых коробочках болезнь распространяется на волоконца и семена за счёт 
постепенного проникновения возбудителей болезни внутрь коробочек через створки, особенно при поражении швов 
коробочек. В первую очередь болезнь начинает повреждать волоконца в основании долек, а также в местах, где появились 
небольшие жёлтые пятна; затем она постепенно охватывает всё основание повреждённых долек. При поражении отдельных 
долек происходит их загнивание, а оставшиеся здоровые дольки раскрываются и волоконца в них нормально распушаются. 
Поражённые волоконца приобретают желтоватую и даже коричневатую окраску, теряют распушённость, становятся клейкими, 
снижаются их качественные характеристики (длина – уменьшается на 8–25%, абсолютная крепость – падает в 1.5–2 раза, а 
разрывная длина – на 8–20%); а семена не доходят до полной стадии своего развития, остаются щуплыми и часто теряют 
последующую всхожесть. В литературе имеются сведения о возможности проникновения бактерий через повреждённые 
волоски, а также механические повреждения. В пределах одного растения гоммозные поражения могут быть локальными. 
Иногда бактерии передвигаются по ксилемным сосудам, и тогда происходит диффузное поражение растений, чем часто и 
объясняется проникновение инфекции в семена. Бактериальный ожог Хлопчатника при сильном поражении способен снизить 
урожай этой культуры до 60%. 
Гоммоз (Gummosis) или Камедетечение:- бактериальная болезнь Хлопчатника. Название Гоммоз происходит от 

Французского слова Gommose от Gomme, означающее Камедь. Болезнь характеризуется образованием тягучей клейкой 
жидкости (gumming) янтарно-жёлтого или бурого цвета – так называемой камеди. Возбудитель болезни – Бактерии 
Ксантомонас Мальвасэарум Смис. (Xanthomonas Malvacearum Smith.); причём они строго специализированы тем, что 
развиваются только на Хлопчатнике. Бактерии Ксантомонас Мальвасэарум переносятся Насекомыми и с поливной водой; они 
легко сохраняются в почве и в поражённых одревесневших растительных остатках Хлопчатника, в которых возбудитель 
болезни особенно хорошо перезимовывает. Изначально гоммоз начинается с поверхности больных семян, меющих на своей 
поверхности некую бактериальную пыль, и развивается до конца вегетации Хлопчатника. Развитию болезни способствуют 
низкая температура воздуха и повышенная влажность почвы, снижающие степень устойчивости растений к гоммозу. К 
примеру, при температуре воздуха 14–22 °С растения Хлопчатника заражаются сильнее, чем при 26–30 °С. Повышенная 
влажность почвы оказывает влияние на скорость развития болезни. Во время фазы всходов на семядольных листьях 
растения начинают образовываться характерные незначительные округлые маслянистые пятна тёмно-зелёного цвета. Гоммоз 
на этой фазе вегетации мало влияет на урожай Хлопчатника, хотя считается самым вредоносным в распространении 
вторичной инфекции, охватывающей стебли и листья развивающегося растения, и для которой пониженная температура 
воздуха и повышенная влажность воздуха (особенно в ночные часы) имеют усиливающий фактор лишь на момент заражения, 
которое возможно лишь при наличии капель воды на поверхности тканей растения. Пятна начинают разрастаться на стебле, 
охватывая его кольцом; в дальнейшем поражённые стебли и ветви надламываются в этих местах. Постепенно гоммоз 
добитается и до коробочек Хлопчатника, на створках которых также образуются постепенно разрастающиеся маслянистые 
пятна, а далее болезнь проникает внутрь этих коробочек и поражает волоконца, вызывая их пожелтение и склеивание. При 
достижении зрелости поражённые коробочки либо полностью не раскрываются, либо раскрываются частично. Сильное 
поражение гоммозом семядолей и листьев растения вызывает уменьшение урожая Хлопчатника на 4–9%, а значительное 
повреждение стеблей растения приводит к уменьшению урожая Хлопчатника на 18–62% и ухудшению качества посевных 
семян; достаточно часто наблюдается полная гибель растений. Сбор урожая Хлопчатника с поражённых гоммозом полей 
приводит к серьёзному ухудшению посевных качеств семян и всех качественных характеристик хлопкового волокна. В 
качестве основной меры борьбы с гоммозом служат уборка с поля и уничтожение растительных остатков после сбора урожая 
Хлопчатника; глубокая зяблевая вспашка после сбора урожая; заготовка семян Хлопчатника со здоровых полей, не 
поражённых гоммозом; протравливание семян Хлопчатника протравителями – 20%-ным порошком трихлорфенолята меди 
(ТХФМ; (C6H2Cl3O)2Cu) из расчёта 6–7 килограммов на одну тонну (кг/т) семян или 80%-ным тетраметилтиурамдисульфидом 
(ТМТД; (CH3)2NC(S) SSC(S)N(CH3)2; нерастворим в воде) из расчёта 19 кг/т для оголённых семян и 8 кг/т для опушённых семян 
или фентиурамом из расчёта до 12 кг на 25 литров (л) воды на одну тонну семян; применение севооборота, например, 
использование Люцерны в качестве предшественника Хлопчатника приводит к существенному снижению запаса патогена; 
кроме того, имеются данные о том, что азотные, и в ряде случаев калийные удобрения повышают устойчивость Хлопчатника к 
гоммозу. 
 
Корневая Гниль (или Ризоктониоз) 

 
Корневая Гниль (Root Rot) или Ризоктониоз (Rhizoctonia):- грибная болезнь Кукурузы, Овоще-Бахчевых культур, 

Хлопчатника и других растений. Возбудитель болезни – комплекс микроорганизмов:- Гриб Ризоктониа Солани Кюн. 
(Rhizoctonia Solani Kühn.), Грибы из Рода Фусариум (или Фузариум (Fusarium)) и некоторые сапрофитные формы Бактерий. 
Болезнь корневая гниль проявляется в загнивании посеянных семян, проростков Хлопчатника до их выхода на поверхность 
почвы и самих растений на первой фазе их развития. При этом во всех случаях патогенами являются одни и те же 
микроорганизмы. Загнивание семян:- эта стадия болезни чаще всего возникает в холодную и дождливую погоду, следующую 
сразу же за посевом; вследствие глубокой заделки семян в почву; а также из-за недоброкачественности самих посевных 
семян. Гриб формирует на поражённых семенах грибницу, а Бактерии способствуют ускорению гниения семян. Ядро 
загнивающего семени начинает превращаться в бурую размягчённую массу; такое семя легко раздавливается даже при 
слабом нажиме на него. В случае применения гнездового посева заболеванию подлежат все семена. Загнивание проростков:- 
эта стадия болезни возникает вследствие глубокой заделки посевных семян, а также из-за образования почвенной корки. В 
этом случае гниль начинает поражать гипокотиль Хлопчатника – нижний конец стебля проростка; на нём формируются тёмно-
коричневые пятна, которые постепенно увеличиваются, охватывают проросток кольцом, и распространяются вверх, вплоть до 
подсемядольного колена. Растущая грибница охватывает весь проросток, ткани гипокотиля буреют, разрушаются и в 
конечном итоге погибают. Загнивание растений:- эта стадия болезни начинает проявляться в понижении тургора растения; 
верхушка растения поникает, листья сморщиваются и скручиваются, постепенно всё растение увядает и погибает. В качестве 
начального признака корневой гнили служит появление тёмных пятен вблизи корневой шейки. Эти пятна разрастаются, 
охватывают корень растения кольцом и углубляются в ткань. Боковые корешки при этом отмирают только тогда, когда 
основной корень растения разрушается полностью. Поражённые корневой гнилью растения Хлопчатника легко выдёргиваются 
из почвы. Однако, при снижении влажности почвы и повышении температуры воздуха на начальной фазе вегетации болезнь 
отступает, и большая часть растений выздоравливает, но при этом на корневой шейке у них остаются следы болезни в виде 
удлинённых опробковевших пятен, сформировавшихся вследствие паразитирования Гриба. Болезнь корневая гниль 
повсеместно распространена в зонах возделывания Хлопчатника; ежегодно она вынуждает на средней площади в 250 000–



300 000 гектаров (га) производить подсев, а иногда и пересев Хлопчатника. Корневая гниль Хлопчатника может привести к 
существенным потерям урожая. В качестве основной меры борьбы с корневой гнилью служат протравливание семян 
Хлопчатника протравителями – 80%-ным ТМТД (тетраметилтиурамдисульфид; (CH3)2NC(S) SSC(S)N(CH3)2; нерастворим в 
воде) из расчёта 19 килограммов на одну тонну (кг/т) для оголённых семян и 8 кг/т для опушённых семян или фентиурамом из 
расчёта до 12 кг на 25 литров (л) воды на одну тонну семян; планировка полей; качественная разделка почвы; оптимальная 
глубина (4–5 сантиметров (см)) заделки семян Хлопчатника при посеве; и борьба с образованием почвенной корки. 
 
Розовая Гниль 

 
Розовая Гниль или Розовая Коробочная Гниль (Pink Boll Rot):- наиболее распространённая грибная болезнь коробочек 

Хлопчатника различной степени зрелости. Возбудитель болезни – несовершенный Гриб Трикотэсиум Росэум Линк 
(Trichothecium Roṡeum Link). Болезнь проявляется в том, что на створках коробочек Хлопчатника сначала появляются тёмно-
зелёные пятна, и, спустя 7–8 суток, образуется легко распыляющийся налёт розового цвета – грибница и бесполое 
спороношение Гриба. Иногда возникают пятна кремово-розового цвета, покрывающие всю поверхность створок коробочки 
Хлопчатника. Простые, удлинённые, цилиндрические конидиеносцы несут на своих концах группы бесцветных, грушевидных, 
неравносторонних конидий с одной перегородкой размером 12–18 х 8–10 микрометров. Болезнь чаще всего проявляется на 
загущенных посевах Хлопчатника. Повышенная влажность воздуха и выполнение грузных поздних поливов, а также 
повреждения Коробочным Червем способствуют массовому развитию болезни. Кроме того неожиданные заморозки на стадии 
развития коробочек Хлопчатника также приводят к значительной степени их поражения. В зависимости от момента развития 
коробочек поражение розовой гнилью приводит к тому, что они могут или вовсе не раскрыться или раскрыться, но не 
полностью, или слегка растрескаться на верхушке. Гриб начинает проникать со створок внутрь коробочек на волоконца 
Хлопчатника, которые также покрываются налётом розового цвета и постепенно загнивают, превращаясь в порошкообразную 
массу. В полураспушённых дольках коробочки волоконца Хлопчатника приобретают розово-малиновый цвет; налёта при этом 
не наблюдается. Поражённые дольки коробочек Хлопчатника в начале болезни располагаются на нижнем ярусе растения, но 
постепенно болезнь охвачивает всё растение. Поражённые розовой гнилью дольки Хлопчатника, как правило, не распушаются 
и склеиваются, а сами коробочки после подсыхания опадают. В качестве основной меры борьбы с розовой гнилью служат 
правильный уход и исключение полегания растений Хлопчатника. 
 
Серая Гниль (или Нигроспороз) 

 
Серая Гниль (Gray Mold) или Нигроспороз (Nigrosporosis):- грибная болезнь коробочек Хлопчатника. Возбудитель болезни – 

несовершенный Гриб Нигроспора Госсипии (Nigrospora Gossypii). Проявляется в том, что у раскрывшихся коробочек 
Хлопчатника все дольки или какая-то их часть остаются нераспушенными, и некоторые дольки – неполностью раскрытыми. 
Такие дольки не имеют прочного соединения со створками коробочек и часто выпадают из них на землю. Это происходит 
вследствие того, что на поверхности створок поражённых коробочек возникает пушистый налёт серого или серо-коричневого 
цвета – грибница и спороношение несовершенного Гриба Ботритис Синэрэа (Botrytis Cinerea). В конечном итоге Гриб 
вызывает образование мокрой гнили плодоэлементов, в частности створок коробочки и волокна. При значительном налёте им 
покрываются также прицветники и плодоножки. Налёт состоит из слегка разветвлённых конидиеносцев длиной до 2 
миллиметров и яйцевидных или округлоэллиптических, в массе дымчатых конидий размером 9–15 х 6.5–10 микрометров. 
Повышенная влажность воздуха способствует дальнейшему развитию болезни серая гниль. Волоконца поражённых коробочек 
становятся нераспушенными, приобретают чёрно-оливковый окрас и имеют значительную улючность, приводя к трёхкратному 
снижению равномерности волокна. Длина волокна уменьшается на 5–6 миллиметров (мм), а его крепость снижается в два 
раза. Болезнь серая гниль распространена в зонах возделывания Хлопчатника повсеместно. В качестве основной меры 
борьбы с серой гнилью служат внесение в правильном соотношении азотистых удобрений с фосфорными и калийными, 
исключение полегания растений и своевременный сбор урожая. 
 
Склероциальная Гниль 

 
Склероциальная Гниль (Sclerotinia Boll Rot):- грибная болезнь коробочек Хлопчатника. Источником инфекции служит почва. 

Возбудитель болезни – Гриб Склеротиум Госсипии Якз. (Sclerotium Gossypii Jacz.). Склероциальная гниль поражает взрослые 
растения Хлопчатника. Она проявляется в образовании на поверхности и внутри коробочек твёрдых тел – склероций 
(достигающих 10 миллиметров (мм)) от светлого до тёмного коричнево-чёрного цвета. Волоконца поражённых коробочек 
теряют свои технологические качества. Болезнь склероциальная гниль повсеместно распространена в зонах возделывания 
Хлопчатника в странах бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР). В качестве основной меры борьбы со 
склероциальной гнилью служат недопущение полегания растений и исключение поздних поливов. 
 
Техасская Корневая Гниль (или Озониоз) 

 
Техасская Корневая Гниль (Texas Root Rot) или Фиматотрикумная Корневая Гниль (Phymatotrichum Root Rot) или Озониоз 
(Ozoniosis) или Озониозная Корневая Гниль (Ozonium Root Rot):- грибная болезнь свыше 200 Видов Двудольных Растений 

(Dicotyledon Plants), включая Хлопчатник, Люцерну, а также Абрикос, Авокадо, Арахис, Баклажан, Банан, Виноград, Вишня, 
Гранат, Грецкий Орех, Груша, Капуста, Картофель, Кофейное Дерево, Манго, Маракуя, Миндаль, Морковь, Перец, Персик, 
Подсолнечник, Свекла, Слива, Соя, Томат, Фасоль, Хурма Японская, Яблоня и другие; на Однодольные Растения данная 
болезнь не распространяется. Возбудитель болезни – почвенный несовершенный Гриб (soil-borne causal Fungus) Озониум 
Омниворум Шэа (Ozonium Omnivorum Shear) или Фиматотрикум Омниворум (Шэа) Дагар (Phymatotrichum Omnivorum (Shear) 
Duggar)), являющийся объектом внешнего карантина в странах бывшего Союза Советских Социалистических Республик 
(СССР). Многие специалисты считают, что этот Гриб поражает только взрослые растения. Однако со временем выяснилось, 
что при определённых условиях, поражению могут подвергнуться и молодые растения. Сначала Гриб поражает корневую 
систему растений и вслед за ней (ближе к середине вегетационного периода) стебель растения на 2–3 сантиметра (см) над 
землёй с изменением его окраски от красноватой до бордовой. Иногда в местах поражения стебля образуется грибной белый 
налёт (мицелий), изменяющий со временем цвет на коричневый, а затем практически полностью исчезающий. Болезнь 
характеризуется внезапным (в течение всего лишь нескольких дней) пожелтением с последующим бронзоватым оттенком и 
почернением листьев, значительным увяданием, быстрым засыханием и гибелью всего растения, начиная с верхушки и 
быстро перемещаясь вниз растения. Проявляется на полях очагами в виде коричневых или чёрных склероций неправильной 
формы диаметром 1–5 миллиметров (мм) на стеблях на уровне земли, а также белых и бронзовых грибниц (fungal strands) на 



корнях. Возбудитель распространяется с частицами почвы и упаковочным материалом. Гриб способен сохраняться в почве и 
передаваться склероциями. После заражения на поражённых корнях спустя 2–3 дня вырастают грибницы, проникающие в 
наружный клеточный слой, вызывая изменение окраски поражённых мест на охряно-жёлтую. Мицелий Гриба образует 
характерные тяжи и склероции на поверхности корня. Корневая ткань начинает разлагаться. Загнившие ткани центрального 
цилиндра приобретают красновато-бурый цвет. Кора начинает легко отделяться от древесины стебля растения. Всё это 
происходит вследствие того, что Гриб проникает в ткани (камбий) и сосуды заболевшего растения. В условиях повышенной 
влажности на поверхности почвы вокруг отмерших растений начинается конидиальная стадия развития Гриба с 
формированием споромат 2–30 см в диаметре. К методам диагностики заболевания относятся визуальный осмотр, 
микроскопирование и морфометрирование. Техасская корневая гниль была впервые обнаружена на Хлопчатнике в 1866 в 
Штате Техас, Соединённые Штаты Америки; местные хлопкоробы прозвали её тогда Ожогом Хлопчатника (Cotton Blight) или 
Отмирание Хлопчатника (Cotton Dying). В засушливые годы из-за этой болезни Техасские хлопкоробы теряли порядка 5% 
урожая, а во влажные – до 15%. В 1888 в США ботаник, Доктор Наук Луис Хэрман Паммэль (Dr Louis Hermann Pammel; 1862–
1931), изучавший эту болезнь, обнаружил на корнях погибающих растений образования в виде шнуров (склероциев) и 
опубликовал результаты своих исследований в работе Корневая Гниль Хлопчатника или ‘Ожог Хлопчатника’ (Root Rot of 
Cotton, or ‘Cotton Blight’). В 1907 после длительных изучений возбудителя болезни – почвенного несовершенного Гриба – ему 
было присвоено название Озониум Омниворум Шэа (Ozonium Omnivorum Shear). В 1916 другой Американский физиолог 
(physiologist), Профессор, Доктор Наук Бэньдьжэмин Миньдьж Дагар (Dr Benjamin Minge Duggar; 1872–1956) в своей работе 
Гриб Техасской Корневой Гнили и Его Конидиальная Стадия (The Texas Root Rot Fungus and Its Conidial Stage) переименовал 
бывшего возбудителя этой болезни в бесполый, голоанаморфический (митоспорический) Гриб (asexual, holoanamorphic 
(mitosporic) Fungus) Фиматотрикум Омниворум (Шэа) Дагар (Phymatotrichum Omnivorum (Shear) Duggar). Латинское слово 
Omnivora означает Всепожирающее. В настоящее время болезнь остаётся распространённой в странах Северной, 
Центральной и Южной Америк, а также в Сомали в Африке. В качестве основной меры борьбы с Техасской корневой гнилью 
служат карантинные мероприятия и фитопатологическая экспертиза завозимых в страну семян. 
 
Чёрная Корневая Гниль 

 
Чёрная Корневая Гниль (Black Root Rot):- грибная болезнь около 100 Видов культурных и дикорастущих растений. У 

Хлопчатника возбудителем болезни является почвенный организм, полифаг, Гриб Тиэлавиопсис Басикала (Бэрк эт Броомэ) 
Фэррарис (Thielaviopsis Basicala (Berk et Broome) Ferraris). Болезнь проявляется:- (i) в период всходов Хлопчатника в форме 
черноты корней растения с последующим увяданием поражённых растений; и (ii) незадолго до сбора урожая в виде 
скоротечного увядания листьев, остающихся какое-то время зелёными, но теряющими свой тургор, засыхающими без 
образования пятен, но не опадающими. В период всходов чёрная корневая гниль поражает как средневолокнистые, так и 
длинноволокнистые сорта Хлопчатника, а незадолго до сбора урожая – только длинноволокнистые сорта Хлопчатника. У 
корневой шейки заболевшего растения появляются утолщения, приводящие к искривлению корня. При исследовании ткани 
продольного среза корневой шейки, поражённой болезнью, эта ткань на участке 5–10 сантиметров (см) обладает малиново-
бурым цветом. Чёрная корневая гниль Хлопчатника способна нанести его урожаю ущерб в среднем на 15–20%. В качестве 
основной меры борьбы с чёрной корневой гнилью служат протравливание семян Хлопчатника протравителями – 80%-ным 
ТМТД (тетраметилтиурамдисульфид; (CH3)2NC(S) SSC(S)N(CH3)2; нерастворим в воде) из расчёта 19 килограммов на одну 
тонну (кг/т) для оголённых семян и 8 кг/т для опушённых семян или фентиурамом из расчёта до 12 кг на 25 литров (л) воды на 
одну тонну семян, возделывание более устойчивых к данной болезни сортов Хлопчатника, уборка растительных остатков с 
поля. 
 
Макроспориоз 

 
Макроспориоз (Macrosporiosis) или Зональная Пятнистость Листьев (Zonate Leaf Spot):- грибная болезнь растений, включая 

Виноград, Кенаф, Картофель, Томаты, Хлопчатник и другие. У Хлопчатника возбудителем болезни является несовершенный 
Гриб Макроспориум Макроспора (Цимэман) Морси (Macrosporium Macrospora (Zimmermann) Morsy) с эндофитной грибницей. 
Грибница и конидии зимуют на поражённых листьях и семенах Хлопчатника. Распространение возбудителя болезни 
происходит с изначально заражёнными посевными семенами, а также за счёт проникновения в растение возбудителя из 
почвы через корни Хлопчаника. Болезнь заключается в уменьшении ассимиляционной поверхности и опадении листьев 
Хлопчатника, приводя его к недоразвитости коробочек и снижению качества волокна. Она поражает наземные органы 
растения, включая семядольные и обычные листья, черешки и прицветники, коробочки и волоконца в них. Болезнь начинает 
проявляться с возникновения на семядолях и настоящих листьях тёмно-зелёных пятен диаметром 0.5–5 миллиметров (мм), 
которые увеличиваются в размерах, приобретая при этом неправильную форму и буроватый оттенок. Иногда на них 
образуется светло-буро-фиолетовая кайма. Образующиеся пятна имеют ясно выраженную зональность; в своей верхней 
части они слегка выпуклые, а в нижней – слегка вдавленные. Образующиеся на верхней стороне листьев конидиальные 
спороношения Гриба, особенно на поздних стадиях развития растения, формируют хорошо заметные зональности 
макроспориоза в виде неких концентрических кругов и нежный оливковый налёт. Оливково-коричневые, многоклеточные 
конидиеносцы с 3–6 перегородками, имеют прямую, иногда изогнутую, форму размером 31–68.8 х 6.9–19.3 микрометров (мкм). 
Песочно- или оливково-коричневые, многоклеточные конидиеносцы с 7–13 поперечными и 2–8 продольными перегородками, 
имеют обратнобулавовидную, эллиптическую, иногда яйцевидную, форму размером 51.6–120.4 х 13.8–27.5 мкм. На вершине 
конидии имеются бесцветные прозрачные выросты длиной 58.5–155 мкм со слабо заметными поперечными перегородками. В 
период развития растения конидии патогена распространяются воздушными течениями. Повышенная влажность воздуха 
приводит к обильному размножению Тлей, выделения которых служат субстратом для развития Гриба. При повышенном 
уровне влажности и соответствующей температуры воздуха, а также при наличии росы в этот момент на них дополнительно 
появляются и начинают развиваться сапрофитные Грибы Рода Альтэрнариа (Alternaria). При этом сильно поражённые 
болезнью листья начинают засыхать и опадать. На черешках листьев также формируются удлинённые, углубляющиеся пятна, 
иногда окольцовывающие поражённый черешок. Вслед за этим аналогичные признаки макроспориоза начинают проявляться 
на стеблях растения. На прицветниках формируются тёмно-бурые пятна с характерным для данной болезни окаймлением. 
Постепенно Гриб добирается до коробочки и заселяется на швах её створок, образуя и на них пятна; в результате поражённая 
коробочка растрескивается, а Гриб перебирается на незрелые волоконца и полностью разрушает их. Сильнее всего 
макроспориоз поражает длинноволокнистый Хлопчатник. Затухание болезни происходит с повышением температуры до 35–40 
°С и снижением относительной влажности воздуха до 45–50%. Болезнь макроспориоз повсеместно распространена в зонах 
возделывания Хлопчатника. Макроспориоз Хлопчатника может привести к 20–39% потерь урожая. В качестве основной меры 
борьбы с макроспориозом служат удаление больных всходов, систематическая борьба с вредителями, уничтожение Сорняков, 



опрыскивание после прореживания Хлопчатника в период вегетации растений, но не позднее чем за 20 дней до уборки 
урожая, фунгицидами – 1%-ной бордоской жидкостью (смесь раствора медного купороса с известковым молоком (1:1)) из 
расчёта 12–15 килограммов препарата на один гектар (кг/га) при 500–800 литров жидкости на один гектар (л/га) или 1.5%-ной 
суспензией цинеба (этилен-бис-дитиокарбамат цинка; C4H6N2S4Zn) из расчёта 9 кг/га препарата при 600–800 л/га рабочей 
жидкости, исключение излишних поливов, глубокая зяблевая вспашка после сбора урожая. 
 
Мукороз 

 
Мукороз (Mucorosis):- грибная болезнь коробочек Хлопчатника. Возбудитель болезни – Гриб, принадлежащий к Группе 

Мукоровых – Ризопус Нигриканс Эр. (Rhizopus Nigricans Ehr.). Гриб проникает в незрелые коробочки Хлопчатника через места 
их повреждения Насекомыми Вредителями, такими как Хлопковая Совка, Люцерновый Клоп, Тля и другие. Болезнь начинает 
проявляться в том, что на поверхности нераскрытых коробочек Хлопчатника возникает рыхлый налёт чёрного цвета. Створки 
поражённых коробочек становятся рыхлыми, и по мере их раскрытия Гриб переходит на волоконца, цвет которых становится  
сначала оливково-коричневым, а впоследствии развития болезни – жёлто-коричневым с красноватым оттенком. Чаще всего 
болезнь мукороз поражает коробочки Хлопчатника на сильно загущённых посевах, переполитых растениях, с жирующим 
Хлопчатником. Болезнь мукороз повсеместно распространена в зонах возделывания Хлопчатника. В качестве основной меры 
борьбы с мукорозом служат формирование оптимальной густоты стояния растений Хлопчатника, уничтожение инсектицидами 
Сосущих Насекомых вредителей, и своевременная уборка урожая. 
 
Мучнистая Роса 

 
Мучнистая Роса (Powdery Mildew):- грибная болезнь многих сельскохозяйственных культур, древесных пород, и Хлопчатника, 

в том числе. Возбудитель болезни – Мучнисторосяной Гриб Левэйллула Таурика Эф. Госсипии (Leveillula Taurica f. Gossypii). 
Болезнь проявляется в виде мучнисто-белого порошистого налёта на листьях, плодах, стеблях поражённого растения. Плоды 
растрескиваются и загнивают. Сначала мучнистая роса возникает из-за распространения в межклетниках тканей растения 
эндофитной грибницы. Затем через устьица на поверхность листьев проникают цилиндрические конидиеносцы, на концах 
которых формируется по одной одноклеточной эллиптической конидии размером 28–42 х 14–22 микрометра. Позже от 
основания конидиеносцев начинают отходить тонкие гифы, из которых и формируется плотный войлочный налёт наружной 
(экзофитной) грибницы. Эта наружная грибница прикрепляется к поверхности листьев аппрессориями. Во время 
последующего роста Хлопчатника Мучнисторосяной Гриб распространяется конидиями. К концу этого периода на уплотнённой 
экзофитной грибнице появляются плодовые тела Гриба – клейстотеции, в которых формируются сумки с сумкоспорами. 
Клейстотеции имеют блюдцевидную форму, 135–240 микрометров в диаметре; в каждом из них формируются по 7–38 сумок, а 
в каждой сумке по 2 сумкоспоры. Сумки имеют размер 75–100 х 28–40 микрометров, а сумкоспоры – 28–42 х 14–22 
микрометров. Первичное заражение растения происходит от сумкоспор. У Хлопчатника болезнь мучнистая роса проявляется, 
как правило, во второй половине вегетационного периода. На начальной фазе заболевания на нижней стороне листьев 
Хлопчатника появляется лёгкий белый налёт, который со временем уплотняется и переходит на верхнюю сторону листа. 
Постепенно меняется и цвет налёта с белого на сероватый или буроватый. Поражённые листья начинают желтеть по краям и 
преждевременно усыхают, а иногда и опадают. Вследствие уменьшения ассимиляционной поверхности листьев в 
вегетационный период коробочки Хлопчатника становятся недоразвитыми и происходит снижение качества формируемого в 
них волокна, что, в свою очередь вызывает снижение урожая хлопка-сырца на 5–7%. 
 
Нигроспороз 

 
Нигроспороз (Nigrosporosis):- грибная болезнь коробочек Хлопчатника. Возбудитель болезни – несовершенный Гриб 

Нигроспора Госсипии (Nigrospora Gossypii). Проявляется в том, что у не полностью раскрывшихся коробочек Хлопчатника 
дольки приобретают серый цвет и покрываются мелкими чёрными точками. А поражённые волоконца в них приобретают 
чёрно-оливковую окраску. Это происходит вследствие того, что на поверхности створок поражённых коробочек начинает 
образовываться бесцветная многоклеточная грибница, слаборазветвлённые конидиеносцы в виде концевых гиф, содержащих 
хламидоспоры, и чёрные шаровидные одноклеточные конидии размером 19–15 х 8–10 микрометров. Повреждение коробочек 
Хлопчатника Клещами и другими Насекомыми Вредителями усиливает заражение растений. 
 
Пенициллиоз 

 
Пенициллиоз (Penicillosis):- грибная болезнь коробочек Хлопчатника. Возбудители болезни – Грибы Вида Пэнисиллиум (или 

Пенициллиум (Penicillium)). Чаще всего болезнь поражает коробочки Хлопчатника нижнего яруса растения, расположенные 
ближе всего к земле, или коробочки на полёгших растениях. При этом повреждаются либо отдельные, либо все дольки 
коробочки. Волоконца Хлопчатника приобретают неестественный окрас, в частности желтоватый, сероватый, серовато-
голубой, или серо-зелёный; при этом они теряют свои технологические свойства и становятся непригодными для дальнейшего 
использования. В некоторых случаях поражение пенициллиозом приводит ко вторичной инфекции – вертициллёзному вилту и 
другим болезням Хлопчатника; при этом в нижних частях долек на волоконцах появляется сначала белые, затем сероватые 
или серо-коричневые с голубоватым оттенком дерновинки. Вторичная инфекция, например, фузариозный вилт, вызываемый 
несовершенным Грибом Рода Фусариум (или Фузариум (Fusarium)), вызывает дальнейшее повреждение волоконец, доводя их 
до красноватого или коричневого окраса. В случае вторичного поражения вследствие воздействия Гриба Вида Стэмфилиум 
Макроспороулиум (Stemphylium Macrosporoulium) дальнейшее повреждение волоконец доводит их до желтоватого или 
розоватого окраса; Гриба Вида Бракиспориум Госсипии (Brachysporium Gossypii) на волоконцах появляется налёт чёрного 
окраса; Гриба Вида Хэльминтоспориум (Helminthosporium) на волоконцах появляется налёт шоколадно-коричневого окраса; и 
так далее. В качестве основной меры борьбы с пенициллиозом служат уничтожение Сорняков, борьба с полеганием растений 
Хлопчатника, исключение поздних поливов. 
 
Скручивание Листьев Хлопчатника 

 
Скручивание Листьев Хлопчатника (Cotton Leaf Curl Disease (CLCuD)):- вирусная болезнь Хлопчатника. Возбудитель 

болезни – фильтрующийся вирус Госсипиум Вирус 2 (Gossypium Virus 2), распространяемый Насекомым переносчиком 
Бэмисиа Табаси (или Табачной Белокрылкой) (Insect vector Bemisia Tabaci or Tobacco Whitefly). В бывшем Союзе Советских 
Социалистических Республик (СССР) болезнь скручивание листьев Хлопчатника являлась внутренним карантинным 



объектом. Впервые болезнь была обнаружена на длинноволокнистом Хлопчатнике в 1930-х в Египте и Судане, в 1934 она 
была зарегистрирована в Азербайджанской Советской Социалистической Республике (ныне суверенный Азербайджан). 
Позднее она встречалась в Таджикской Советской Социалистической Республике (ныне суверенный Таджикистан) и в 
Туркменской Советской Социалистической Республике (ныне суверенный Туркменистан). В 1967 болезнь была впервые 
описана для международного рынка хлопка в Мултане, Провинция Панджаб, Пакистан (Multan, The Punjab Province, Pakistan). 
С 1980-х болезнь скручивание листьев Хлопчатника на территории стран Средней Азии более не проявлялась, но с начала 
1990-х стала время от времени проявляться в Индии и Пакистане, где возбудителем этой болезни стал однокомпонентный 
Бэгомовирус (Род Бэгомовирус, Семейства Гэминивирусов), ассоциированный с двумя сателлитами – Альфасателлит 
(геномный компонент ДНК-А (или А форма ДНК)) и Бэтасателлит (геномный компонент ДНК-Б (или Б форма ДНК)), и 
передающийся Бэмисиа Табаси (или Табачной Белокрылкой) (monopartite Begomovirus (Genus Begomovirus, Family 
Geminiviridae) associated with two satellites named as Alphasatellite (genomic component DNA-A) and Betasatellite (genomic 
component DNA-B), and transmitted by Bemisia Tabaci (or Tobacco Whitefly)). 
 
Чёрная Шира 

 
Чёрная Шира (от Узбекского слова Шира (Shira), означающее Клейкий Сок):- грибная болезнь хлопкового волокна. 

Возбудителями болезни являются сапрофитные Грибы Рода Альтэрнариа (Alternaria), Клаклоспориум (Claclosporium), 
Макроспориум (Macrosporium) и другие. Болезнь проявляется в том, что волоконца Хлопчатника покрываются чёрной клейкой 
массой. Данная масса возникает в период созревания коробочек вследствие того, что Бахчевые и Хлопковые Тли оставляют 
на верхних молодых листьях прозрачные, клейкие, сахаристые выделения (так называемую медвяную росу), которые стекают 
на волоконца раскрытых коробочек, и на которых, в свою очередь, поселяются различные плесневые сажистые Грибы – 
сапрофиты, чернящие эти волоконца. Исчерпав сахаристый субстрат этих сладких выделений, Грибы переходят на питание 
содержимым клеток волоконец, приводя к значительному ухудшению их технологических свойств. Степень поражения чёрной 
широй зависит от уровня развития Тли в предубурочную фазу вегетационного периода Хлопчатника, а также от чрезмерной 
влажности при температуре воздуха от 13 °С и выше и распушённости волоконец. Во время машинного сбора хлопка-сырца 
клейкая масса поражённых волоконец начинает смешиваться с пылью и сором, забивая зубья шпинделей хлопкоуборчных 
машин и приводя к их простою на устранение неполадок. Болезнь поражает волоконца не только в поле на растении, но и 
продолжает своё пагубное действо в собранном хлопке-сырце, находящемся в модулях или бунтах на хлопкозаготовительных 
пунктах и хлопкоперерабатывающих предприятиях. При дальнейшей обработке заражённого хлопка-сырца возрастает 
процент пороков и снижается выход хлопкового волокна. В спресованном в кипы волокне Грибы развиваться не могут. В 
большинстве случаев прядильщики отказываются от переработки поражённого чёрной широй хлопкового волокна. В качестве 
основной меры борьбы с чёрной широй служит уничтожение Бахчевой Тли и Хлопковой Тли. 
 
Болезни наносят существенный урон урожаю Хлопчатника, ухудшают свойства его волокна и качество посевных семян. Для 
борьбы с Сорняками, Вредителями и болезнями Хлопчатника хлопкоробы вынуждены применять массу различных химикатов 
или использовать генетически модифицированные разновидности Хлопчатника, устойчивые к воздействию Сорняков, 
Вредителей и болезней. Но такие меры существенно ухудшают экологическую обстановку в регионе возделывания 
Хлопчатника. Борьбу с Вредителями Хлопчатника можно вести не только с помощью химикатов, но и с помощью 
биологических методов борьбы, используя Энтомофагов (полезных Насекомых). Например, всем известная распространённая 
Семиточечная Божья Коровка (Coccinella Septempunctata) может весьма эффективно справляться с Лиственными Тлями, за 
день она поедает до 150 Тлей, а за лето – около 4 500 Тлей. Иные Божьи Коровки активно поедают Паутинных Клещей и 
Панцирных Тлей. С Тлями также хорошо справляется Златоглазка (Chrysoperla Carnea). А выпуск в поле яйцепаразита 
Трихограмма Эванэссэнс (Trichogramma Evanescens) достаточно хорошо помогает бороться с Хлопковой Совкой (Helicoverpa 
Armigera). С Совкой также хорошо справляется Бракон Хэбэтор (Bracon Hebetor). Имеются и другие полезные Насекомые, 
которых стали активно использовать в биологическом методе борьбы с Насекомыми Вредителями. Энтомофагов разводят в 
биологических лабораториях и так называемых биофабриках. 
 
 
СБОР ХЛОПКА-СЫРЦА 

 
При созревании Хлопчатника его плоды – коробочки (bolls) раскрываются и из них вручную или машинами собирают хлопок-
сырец (seed Cotton) в виде так называемых летучек, состоящих из отдельного семени с сидящими на нём отдельными 
волоконцами Хлопчатника. Уборка урожая является одним из последних технологических этапов возделывания Хлопчатника, 
но при этом она является ещё и одним из самых важных этапов. Хлопок-сырец должен быть собран до того, как погодные 
условия успеют повредить или даже полностью испортить его качество и снизить урожайность. Большинство мировых 
Селекционных Сортов Хлопчатника, возделываемых в настоящее время, характеризуются белым цветом вызреваемых 
волоконец. Впрочем цвет волокна может измениться вследствие воздействия микроорганизмов, вредителей и грибов в 
процессе вегетации или из-за неблагоприятных влажных погодных условий во время сбора урожая. В этом случае хлопковое 
волокно начинает приобретать желтоватые пятна и в конечном результате изменяет свой цвет с одновременным ухудшением 
всех своих характеристик качества. 
 
Сбор хлопка-сырца производится после высыхания (или испарения) росы, и когда относительная влажность воздуха падает 
ниже 60%; влажность волокна при этом не должна превышать 10%. Вместе с тем длительное оставление в поле хлопка-сырца 
в открытых коробочках ведёт к снижению его качества. Весьма значимым фактором во время сбора урожая является погода. 
Например, любой хороший ливень в состоянии перевести качество готового к сбору урожая хлопка-сырца из более высокого 
сорта в более низкий сорт. Погодные условия могут воздействовать на сухие листья, которые при опадании прицепляются к 
волокну раскрытых коробочек Хлопчатника, приводя к его засорению и повреждению. Зелёные листья, остающиеся на кустах 
Хлопчатника, также могут нанести ущерб волокну раскрытых коробочек за счёт повышенного увлажнения и выделяющихся 
сахаров растений, налипающих на волокна Хлопчатника. В связи с этим очень важно собрать урожай Хлопчатника как можно 
скорее и в нужный момент времени. 
 
По способу сбора хлопка-сырца различают ручной сбор и машинный сбор. При ручном сборе выход хлопкового волокна из 
собранного хлопка-сырца, как правило, на несколько процентов выше чем при машинном сборе. Это происходит вследствие 
того, что машины собирают не весь хлопок-сырец с растения, а также из-за повышенного содержания различного сора, 
попадающего при машинном сборе в собираемый хлопок-сырец. 



 
Ручной сбор хлопка-сырца – весьма затяжное во времени мероприятие (в среднем – 7–8 недель, но может растянуться и до 
трёх месяцев), требующее значительного количества сезонных работников. Обычно он осуществляется в три этапа, то есть 
сначала проводится первый сбор, затем – второй и далее – третий. Но при этом качество собираемого хлопка-сырца 
находится на достаточно высоком уровне за счёт бережного воздействия сборщиков на него. Однако при ручном сборе 
следует учитывать мало предсказуемый погодный фактор, способный существенно снизить качество собираемого хлопка-
сырца. Для сбора хлопка-сырца вручную на одном гектаре при средней норме сбора в 25–30 килограммов в сутки требуются 
100 сборщиков. В этой связи в республиках Средней Азии, например, до сих пор прибегают к практике сбора хлопка-сырца 
работниками, студентами и школьниками из городов, которых в массовом порядке направляют на уборку урожая Хлопчатника. 
В начале XXI века среди стран, являвшихся крупными производителями хлопка, вручную собирали хлопок-сырец также Китай, 
Индия и Пакистан. 
 
Машинный сбор до сих пор в большинстве стран мира (особенно развивающихся) не является предпочтительным, поскольку 
он негативно сказывается на качестве собираемого хлопка-сырца и существенно повышает его себестоимость (вследствие 
дороговизны соответствующей сельскохозяйственной техники). Кроме того, для машинного сбора хлопка-сырца необходимо 
проводить предварительную дефолиацию (defoliation) или десикацию (или обезвоживание (desiccation)) Хлопчатника, что 
также влияет на его себестоимость, дополнительно увеличивая её. К примеру в Соединённых Штатах Америки (США) оба 
процесса, правда в разной степени, были задействованы в практике возделывания Хлопчатника вплоть до начала XXI века. 
Дефолиация может быть определена как процесс, посредством и в результате которого листья высыхают и опадают с 
растения Хлопчатника. Данный процесс может начаться в результате засухи (drought stress), низких температур (low 
temperatures), болезни или чрезмерного внесения удобрений (overfertilization), но он может быть начат и в принудительном 
порядке за счёт применения и наружной обработки Хлопчатника химикатами – дефолиантами (defoliant agents). Процесс этот 
помогает вернуть полёгшие растения (lodged plants) в стоячее положение (erect position), удаляет листья (removes the leaves), 
которые могут забить шпиндели (clog the spindles) хлопкоуборочной машины (picking machine) и запятнать волокно (stain the 
fiber), ускоряет открытие зрелых коробочек (accelerates the opening of mature bolls), и уменьшает гнили коробочек (reduces boll 
rots). Очень важным в процессе дефолиации является сам момент проведения этого процесса, поскольку ранняя дефолиация 
приводит к удорожанию собираемого хлопка-сырца, так как не все коробочки окажутся раскрытыми и значительное количество 
волокна будет недозрелым, что в свою очередь отразится на качестве волокна. Проводить дефолиацию рекомендуется в 
момент, когда самостоятельно раскрытыми становятся более 60–65% коробочек Хлопчатника. Кроме того, следует учитывать 
и тот факт, что волокна созревают раньше семян. Если семена не дозрели до конца, то это может повлиять на процесс 
развития и создать проблемы для волокноотделения (или джинирования), поскольку слабая кожица семян (seed coat) легко 
бъётся, что приводит к замасливанию волокна и формированию так называемых узелков (neps). А дополнительная очистка 
хлопка-сырца от мусора и узелков, также окажет негативный эффект на качество хлопкового волокна. Десикация с 
применением химикатов – десикантов (desiccants) – является процессом высушивания (drying) или быстрого умерщвления 
(rapid killing) листовых пластинок (leaf blades) и черешков (petioles); листья при этом остаются на растении в завядшем 
состоянии (withered state). Дефолиацию или десикацию проводят путём разбрызгивания (spraying) и нанесения на растения 
Хлопчатника аэрозоли на водной основе (water-based spray) специальными наземными сельскохозяйственными машинами 
(ground machines) или её распыления (dusting) с самолёта (aircraft) специальных химикатов – дефолианта или десиканта, 
соответственно, которые призваны воздействовать на высыхание и опадание листьев, и частично на ускорение дозревания и 
раскрытия зрелых коробочек Хлопчатника, которые у растений без листьев открываются быстрее, чем у растений с листьями. 
Дефолианты применяются при возделывании большинства разновидностей Хлопчатника, собираемого машинами для 
последующего получения волокна (lint) и просто хлопка-сырца (seed cotton); а десиканты обычно применяются при 
возделывании ливнеустойчивых разновидностей Хлопчатника (stormproof cotton varieties) с короткой штапельной длиной 
волокна и более низкой урожайностью (или продуктивностью по выходу волокна (yield)), сбор урожая, которых осуществляется 
механическим оборудованием обдирщиков (mechanical stripper equipment). К непосредственному сбору урожая Хлопчатника 
хлопкоуборочными машинами следует приступать только после того, как на землю опадут не менее 75–80% его листьев. 
 
В зависимости от страны при машинном сборе хлопка-сырца в промышленном масштабе используются либо 
хлопкоуборочные машины (cotton pickers), либо хлопковые обдирочные машины (cotton strippers), принципиальное различие 
между которыми заключается в том, что хлопкоуборочные машины за счёт своей конструкции собирают лишь только хлопок-
сырец или так называемую летучку из открытых коробочек, а обдирщики собирают и хлопок-сырец из открытых коробочек и 
сами нераскрывшиеся коробочки (bollies; известные в Узбекистане как курак) наряду с листьями и ветками, а также мусором и 
пылью. При сборе хлопка-сырца хлопкоуборочными машинами собираемый хлопок-сырец имеет меньшую засорённость 
створками (burrs) и остатками веточек (sticks), более лучшие значения по показателям майкронэйр (micronaire) и меньшее 
количество узелков (neps). Однако же собираемость хлопка-сырца обдирщиками почти в два раза превышает собираемость 
хлопкоуборочными машинами. Вместе с тем при машинном сборе обдирщиками выход волокна уменьшается, и качество 
самого волокна становится ниже, в том числе за счёт его повреждения при обдирке. Кроме того хлопок-сырец, собранный 
обдирщиками, не может сжиматься с той же силой, что и у хлопкоуборочной машины, и поэтому занимает намного большее 
пространство при хранении до процесса волокноотделения (или джинирования). Как правило, хлопковые обдирщики 
используются лишь в тех случаях, когда использование хлопкоуборочных машин не позволяет собрать выращенный урожай 
хлопка-сырца, а также в условиях низкой урожайности (low yield conditions) для ливнеустойчивых разновидностей (storm 
resistant varieties) Хлопчатника. При использовании хлопкоуборочных комбайнов машинный сбор хлопка-сырца обычно 
осуществляется в два этапа, разделённых между собой приблизительно двумя неделями времени, необходимого на 
раскрытие оставшихся коробочек Хлопчатника; а при использовании обдирщиков – в один этап, то есть за один раз. 
 
Механические съёмщики Хлопчатника (mechanical Cotton pickers) (или хлопкоуборочные комбайны), как определено уже 
самим названием техники, снимают дольки хлопка-сырца (pick locks of seed cotton) из раскрытых коробочек Хлопчатника (open 
Сotton bolls) и оставляют порожние створки коробочек (empty burs) и нераскрытые коробочки (unopened bolls) на самом 
растении (plant). Для обслуживания такой машины требуется лишь 1 оператор (operator) (или комбайнёр). К концу ХХ века 
типовые хлопкоуборочные комбайны являлись самоходными (self-propelled) машинами, то есть всё необходимое 
оборудование для сбора хлопка-сырца было технологически объединено в одно целое с движущим трактором. В тот момент 
наибольшее распространение имели двухрядные машины (2-row machines), способные собирать хлопок-сырец одновременно 
с 2 рядов Хлопчатника со скоростью движения от 1.1 до 1.6 метра в секунду (meters per second) (м/с (m/s)) (или 2.5–3.6 миль в 
час (miles per hour) (миль/ч (mph)). Процесс работы хлопкоуборочного комбайна выглядит следующим образом:- комбайн 
проходит вдоль рядов Хлопчатника и снимает из открытых коробочек так называемые летучки (хлопок-сырец). После 



наполнения встроенного бункера (basket) собранным хлопком-сырцом комбайн подъезжает сбоку к открытой сверху хлопковой 
тележке (или хлопковому прицепу (cotton trailer)), ожидающей на краю поля (edge of the field), и с помощью встроенного 
гидравлического оборудования поднимает (raise), наклоняет (tilt) и переворачивает (swing) заполненный бункер 
непосредственно над хлопковой тележкой, вываливая и опорожняя при этом всё содержимое бункера в эту тележку. По 
заполнении таких тележек собранным комбайнами хлопком-сырцом их берёт на буксир трактор или шасси и отвозит для 
выгрузки на грузовые площадки хлопкозаготовительных пунктов или хлопкоочистительных заводов (cotton ginneries). 
 
Механические обдирщики Хлопчатника (mechanical Cotton strippers) собирают с растений Хлопчатника раскрытые и 
нераскрытые коробочки (open and unopened bolls) вместе со створками коробочек (burs), листьями (leaves), и стебельками 
(stems), оставляя лишь оголённые ветви (bare branches). Обдирщики имеют в качестве захватывающего устройства валики 
(rollers) или механические пальцы (mechanical fingers) для обдирки с растений летучек и коробочек. Для обслуживания 
навесного на трактор обдирщика (tractor-mounted stripper), прицепного к трактору обдирщика (tractor-pulled stripper), или 
самоходного обдирщика (self-propelled stripper) требуется лишь 1 оператор (operator). Эти типы обдирщиков, в зависимости от 
модели, могут собирать урожай одновременно с 1 до 4 рядов (rows) Хлопчатника со скоростью движения от 1.8 до 2.7 м/с (или 
4.0–6.0 миль/час). После обдирки хлопок поступает в конвейерную систему (enters a conveying system), которая перемещает 
его из обдирающей установки (stripping unit) в элеватор (elevator). Большинство конвейеров применяют либо свёрла (augers), 
либо серии вращающихся цилиндров, оснащённых шипами (rotating spike-toothed cylinders), для продвижения хлопка (to move 
the cotton), при этом выполняется некоторая очистка за счёт его перемещения по перфорированной, щелевой или 
проволочной сетке (perforated, slotted, or wire mesh screen). Сухой растительный материал (створки коробочек (burs), стебли 
(stems), и листья (leaves)) крошится и проваливается сквозь отверстия на землю (is crushed and dropped through openings to the 
ground). Иногда для помощи очистке используют продувочный воздух (blown air). 
 
В США при уборке урожая Хлопчатника до сих пор используются как хлопкоуборочные машины, так и хлопковые обдирочные 
машины. Так, например, в сезон 1995/96 в США механическая уборка урожая Хлопчатника составляла более 99%, то есть 
ручной сбор хлопка-сырца не превышал и 1%. При механической уборке использовались 2 основных метода сбора:- (i) 
машинный съём (или сбор) (machine picking), насчитывавший 70% от общего сбора с 61% площади возделывания этой 
культуры; и (ii) машинная обдирка (machine stripping), насчитывавшая 29% от общего сбора с 39% площади возделывания. Как 
видно из этих значений машинный съём хлопка-сырца практиковался практически по всему так называемому хлопковому 
поясу США, в то время как обдирка использовалась весьма ограниченно и главным образом в засушливых равнинах (или 
степях) в штатах Техас и Оклахома. Следует отметить тот факт, что хлопкоуборочные комбайны являются весьма 
дорогостоящими машинами, требующими соответствующего обслуживания и ремонта, а задействованы в работе они в 
лучшем случае всего три месяца в году, всё остальное время простаивают. Но у машинного сбора хлопка-сырца имеются два 
очень весомых преимущества:- (i) не всегда удаётся вовремя подобрать для работы нужное количество сезонных работников, 
да и их работа растягивается на длительный срок, а ведь зачастую фермерам параллельно приходится решать вопрос и со 
сбором урожая дополнительных сельскохозяйственных культур; и (ii) труд этих сезонных рабочих может оказаться весьма 
дорогостоящим. 
 
В начале XXI века доля мирового сбора хлопка-сырца машинами составляла 70%. Большинство хлопка-сырца в США (100%), 
Австралии (100%), Аргентине, Бразилии, Колумбии, Греции, Испании и Турции собирается машинами. Вообще же идея 
механического сбора хлопка-сырца родилась в США ещё до 1850, когда патент на первую хлопкоуборочную машину (cotton 
harvester) получили два жителя Мемфиса (Штат Теннесси) – Сэмьюэл Эс. Рэмбёт (Samuel S. Rembert) и Дьжэдидайэ Прэскэт 
(Jedediah Prescott). Тем не менее, прошло ещё почти столетие, прежде чем началось их серийное производство и 
использование. Устоявшееся мнение о том, что хлопок-сырец должен собираться лишь вручную, чтобы не потерять или не 
испортить часть выращенного урожая Хлопчатника, мешало внедрению механизации в процесс сбора хлопка-сырца. И всё же 
в течение многих последующих лет хлопкоробам предлагалось немало техники, основанной на пневматическом (pneumatic), 
электрическом (electrical), молотильном (threshing) и обдирном (stripping) способе сбора хлопка-сырца. К примеру, 
пневматические хлопкоуборочные машины собирали хлопок-сырец из открытых коробочек с помощью всасывания (suction) 
или напора (blast) воздуха; электрические хлопкоуборочные машины использовали статически заряженные пояс или палец 
(statically charged belt or finger) для притягивания хлопка-сырца и его удаления из открытой коробочки; молотильная 
хлопкоуборочная машина (cotton thresher) срезала всё растение практически под самый корень и подавала в таком состоянии 
в механизм, который отделял хлопок-сырец от всего остального растительного материала; хлопковые обдирщики (cotton 
strippers) собирали хлопок-сырец и срывали все остающиеся коробочки за счёт того, что на ходу прочёсывали всё растение с 
помощью зубьев (teeth) или протаскивали его между закреплёнными пазами (slots) или зубьями. Со временем разработчики 
хлопкоуборочной техники пришли к выводу о том, что наиболее подходящим устройством для сбора хлопка-сырца является 
специальный шпиндель (spindle). Принцип действия машины шпиндельного типа (spindle type machine) основывался на том, 
что она собирала хлопок-сырец из открытых коробочек, используя шпиндели, пальцы или зубцы (prongs), не повреждая при 
этом оставшуюся листву и нераскрытые коробочки. Начиная с 1880-х и в последующие двадцать лет Американский 
сельскохозяйственный инженер из Чикаго, Штат Иллинойс (Chicago, State of Illinois) Энгес Кэмбэл (Angus Campbell) ежегодно 
устраивал утомительные показы своей постоянно модернизируемой хлопкоуборочной шпиндельной машины на хлопковых 
полях в Штате Техас, но все его попытки встречали лишь насмешки со стороны Техасских хлопкоробов. Слишком сложно 
было переубедить фермеров собирать хлопок-сырец машиной, а не вручную. В 1912 Кэмбэл объединился с Сиодором Эйч. 
Прайсом (Theodore H. Price); и в том же году совместными усилиями они сформировали компанию Прайс-Кэмбэл Катэн Пикё 
Корпорэйшэн (PRICE-CAMPBELL COTTON PICKER CORPORATION). Изготавливаемые их компанией машины продавались 
крайне редко, но тем не менее и Кэмбэл и Прайс были уверены в том, что они стоят на правильном пути. В направлении 
развития шпиндельных машин двигались также Американцы Хайрэм Эм. Бэри (Hiram M. Berry) из Гринвила, Штат Миссисипи 
(Greenville, State of Mississippi), разработавший хлопкоуборочную машину с колючими шпинделями (barbed spindles), но так и 
не исполненную в модели; и Питё Пол Хэринь (Peter Paul Haring) из Голиада, Штат Техас (Goliad, State of Texas), работавший 
тридцать лет над созданием хлопкоуборочной машины, использующей искривлённые зубцы (curved prongs) или витые 
элементы (corkscrews). Однако же первую практичную хлопкоуборочную шпиндельную машину (cotton spindle picker) изготовил 
Американец Дьжон Дэниэл Раст (John Daniel Rust; 1892-Сентябрь-06–1954-Январь-20) и впервые представил её хлопкоробам 
31 Августа 1936 на Экспериментальной Станции Дэлтча (DELTA EXPERIMENT STATION) в Стоунвилле, Штат Миссисипи 
(Stoneville, State of Mississippi). Личная компания этого изобретателя – Раст Катэн Пикё Кампэни (RUST COTTON PICKER 
COMPANY) сразу после показа получила огромный по тем меркам заказ на изготовление 500 таких хлопкоуборочных машин к 
следующему сезону 1937/38, но из-за острой нехватки финансов не смогла выполнить полученный заказ полностью и 
обанкротилась. В бывшем Союзе Советских Социалистических Республик (СССР) также велись работы по изобретению и 



изготовлению хлопкоуборочных машин. В результате научных разработок Советских учёных и техников в 1931 были 
изготовлены первые 30 ворохоочистительных машин, использовавшихся при сборе хлопка-сырца, спустя год, в 1932 было 
изготовлено 241 таких машин, в 1933 – 135; в 1940 – в хлопковых хозяйствах страны работало всего 800 хлопкоуборочных 
машин, в 1950 – 4 800, а в 1954 – уже 24 800 хлопкоуборочных машин. 
 
Кстати, и сейчас ещё не до конца достигнут тот наилучший способ машинного сбора хлопка-сырца, который способен при 
максимальной собираемости обеспечивать минимальное повреждение волокна Хлопчатника. Хотя проведённые в начале 
2000-х в Соединённых Штатах Америки исследования не выявили никакого снижения качества волокна вследствие его 
машинного сбора современными комбайнами. Преобладающий тип современных машин для сбора хлопка-сырца составляют 
шпиндельные хлопкоуборочные машины (spindle pickers). Но и с ними возникает определённая проблема:- у обеих ныне 
главенствующих мировых марок хлопкоуборочных машин имеется серьёзный недостаток – их зазубренные шпиндели (barbed 
spindles) должны подвергаться непрерывному увлажнению, что в свою очередь приводит к излишнему увлажнению 
собираемого хлопка-сырца и нежелательному увеличению засорённости за счёт прилипания сора к более влажному хлопку-
сырцу. Соответственно и волокноотделение такого хлопка-сырца должно производиться более ускоренными темпами, чтобы 
не произошло его самосогревания в модулях во время хранения, и с более усиленными процессами предварительной очистки 
из-за повышенного содержания сора. 
 
Хлопкоуборочные комбайны или машины имеют различное строение, например, шпиндели могут быть установлены и 
вращаться в горизонтальном или вертикальном положении. При сборе хлопка-сырца шпиндели осуществляют захват и 
наматывание хлопковых долек при контакте с открытыми коробочками Хлопчатника. Далее собираемый хлопок-сырец 
срывается с них с помощью подачи воздуха вентиляторами и подаётся в бункер (basket), где накапливается и при заполнении 
переваливается в тележки или трамбуется с формированием округлённых кип (rolled bales) цилиндрической формы, 
обтянутых по окружности кипы специальной плёнкой, или модулей (modules) в виде больших прямоугольных 
параллелепипедов величиной с 20-футовый контейнер, покрываемых сверху специальными тентами (tarpaulins или tarps). 
Хлопкоуборочные комбайны или машины выпускались и выпускаются в 1-, 2-, 4-, 5-, 6-, и даже в 8-рядном исполнении; чем 
больше рядов, тем лучше должна быть спланирована почва, и такое могут позволить себе лишь хлопкоробы из развитых 
стран. Некоторые многорядные хлопкоуборочные машины имеют возможность перенастройки оборудования, в результате 
которой эти машины могут собирать хлопок-сырец на полях с разной шириной междурядий, то есть данные машины способны 
собирать хлопок-сырец как при ширине междурядий в 90 см, так и при ультраузкой ширине междурядий. Средняя скорость 
движения хлопкоуборчных машин во время сбора в поле хлопка-сырца в начале 2000-х составляла 6–7 километров в час 
(км/ч). Средняя производительность 2-рядной машины составляла при этом около 10 гектаров в сутки (га/с). Специалисты 
подсчитали, что один 2-рядный хлопкоуборочный комбайн за одни рабочие сутки заменяет ручной труд 1 000 сборщиков; а 
один час простоя (one-hour stop) такого комбайна равноценен в среднем приблизительно убытку от 125 часов простоя работы 
вручную (125 manual work hours). В настоящее время в большинстве случаев во многих хлопкосеющих странах мира для 
сбора хлопка-сырца используются 4-рядные комбайны и машины. Комбайны имеют одну серьёзную проблему – они 
используются всего лишь несколько месяцев в году, а в оставшееся время простаивают, и при этом имеют крайне высокую 
стоимость. В случае с прицепными машинами агрегатируемые тракторы могут быть задействованы хлопкоробами для 
различных агротехнических мероприятий в течение всего года. 
 
У машинного сбора хлопка-сырца есть как преимущества, так и недостатки. К недостаткам можно отнести то, что 
Селекционный Сорт возделываемого Хлопчатника должен быть приспособлен для машинного сбора, то есть у него должна 
быть, например, определённая высота растения, определённая ширина куста (его строение должно быть компактным), 
расстояние от коробочек до основного стебля и до земли и прочее. К примеру, наиболее приемлемой высотой растения 
должна быть высота в 90–100 сантиметров; при этом 18–20 вертикальных шпинделей будут способны достигать все открытые 
коробочки Хлопчатника. Число моноподиальных ветвей (monopodial branches), развивающихся в нижней части стебля, должно 
быть сведено к минимуму и, предпочтительно, чтобы их вообще не было. А симподиальные ветви (sympodial branches) не 
должны быть слишком длинными. Идеальным порядком плодоношения будет считаться такой расклад:- 80% урожая 
приходится на коробочки первой позиции (first position bolls), 15–20% на коробочки второй позиции, и малый остаток на 
коробочки третей позиции. А первые продуктивные коробочки должны размещаться над землёй на высоте не менее 15 
сантиметров. Сорта Хлопчатника для машинного сбора должны иметь достаточно пушистые так называемые летучки в 
открытых коробочках с тем, чтобы шпиндели могли легко отделить их от створок (burs или burrs) коробочки. Слегка 
раскрывшиеся (shy) и нераскрывшиеся (closed) коробочки с дольками (locks), надёжно удерживаемыми между створками, 
будут оказывать отрицительное воздействие на эффективность машинного сбора. Формирование и созревание коробочки 
Хлопчатника зависит от её размещения на растении, погодных условий с должным количеством тепла во время 
вегетационного периода. Сокращение периода формирования коробочки и улучшенная созреваемость Хлопчатника в целом 
могут заметно снизить эффекты размещения коробочки и воздействия погодного фактора на качество волокна. Чтобы 
добиться массового открытия коробочек в определённое время необходимо своевременно и качественно, а также в должном 
количестве вносить в почву соответствующие химикаты и прочие элементы. Кроме того, расстояние между рядами 
(междурядье) Хлопчатника так же должно иметь определённое расстояние, которое должно быть выдержано на всём поле 
целиком, поскольку современные производители хлопкоуборочной техники предлагают машины с междурядьем в 60, 70, 80 и 
90 сантиметров; и ряд других моментов. Помимо всего прочего, при возделывании Хлопчатника для машинного сбора 
повышенное внимание должно быть уделено борьбе с сорняками. В частности, на момент сбора хлопка-сырца в поле не 
должно оставаться зелёных листьев на сорняках, поскольку они забивают шпиндели и оказывают влияние на качество 
собираемого хлопка-сырца. Ещё одним недостатком машинного сбора хлопка-сырца является то, что какая-то часть хлопка-
сырца остаётся не собранной, и какая-то часть упавшей на землю. По оценкам специалистов средний показатель таких потерь 
составляет приблизительно 10% от всего урожая Хлопчатника, из которых 3% – это потери из-за оставления хлопка-сырца на 
самом растении и 7% – это потери вследствие его падения на землю. При ручном сборе хлопка-сырца таких потерь 
практически не бывает. Количество потерь при машинном сборе зависит от многих факторов, среди которых тип уборочной 
машины, её скорость движения при сборе хлопка-сырца, состояние шпинделей, толщина металла и форма шпинделей, 
скорость вращения шпинделей, степень увлажнённости шпинделей при сборе, дефолиация, селекционный сорт Хлопчатника, 
сорняки и другие. 
 
Проектировщики машин подсчитали, что порядка 20% машинного времени уходит на выгрузку собранного хлопка-сырца из 
бункера и на развороты в поле. А время выгрузки зависит ещё и от объёма бункера. Использование более длинных рядов при 
возделывании Хлопчатника поволяет уменьшить число разворотов. Небольшие поля с длиной ряда в 100 метров для 



машинного сбора не приемлемы. В случае объединения усилий фермеров, чьи поля прилегают друг к другу, им нужно для 
начала высевать в одно и то же время один и тот же сорт Хлопчатника, чтобы впоследствии собирать получаемый урожай 
одним проходом хлопкоуборочной машины по совмещённым полям. 
 
По оценкам некоторых аналитиков из общеизвестных мировых хлопковых структур в сезон 2004/05 машинный сбор хлопка-
сырца в девяти странах мира, в которых либо весь, либо большая часть урожая собиралась машинами, составлял порядка 6 
миллионов тонн, при этом было задействовано приблизительно 5 000 хлопкоуборочных комбайнов и обдирщиков. 
 
В начале нового тысячелетия ведущими мировыми производителями хлопкоуоборочных комбайнов и машин являлись всего 
две компании, выпускавшие их под фирменными наименованиями (brand names):- КЕЙС АЙ.ЭЙЧ. (CASE IH, США); ДЬЖОН 
ДИЭ (JOHN DEERE, США). В 2015 производственное объединение ГОМСЕЛЬМАШ (GOMSEL’MASH, Беларусь) по поручению 
и при поддержке компании Рэйнпот Юнивёсэл Лимитид (RAINPORT UNIVERSAL LIMITED, Кипр) освоило серийный выпуск 2-
рядных прицепных хлопкоуборочных машин ХМП-1.8 Каюм (MCP-1.8 KAYUM, 2-row mounted cotton picker), агрегатируемых с 3-
колёсным трактором хлопковой модификации Беларус-80Х (BELARUS-80C). Отличительными особенностями данной машины 
являются высокая надёжность и производительность, конкурентная цена в сравнении с целиковыми хлопкоуборочными 
комбайнами других изготовителей, а также возможность использования самого трактора (у которого может демонтироваться 
переднее колесо) в течение всего года для проведения различных агротехнических мероприятий. В начале 2013 тракторный 
завод Си.Эн.Эйч. Индэстриэл (Индиа) Прайвэт Лимитид (CNH INDUSTRIAL (INDIA) PRIVATE LIMITED, Индия), выпускавший 
продукцию под фирменным наименованием Нью Халэнд (NEW HOLLAND), приступил к разработке хлопкоуборочного 
комбайна специально для рынка Индии. Действовашее в бывшем Союзе Советских Социалистических Республик (СССР) 
знаменитое производственное объединение ТАШСЕЛЬМАШ (TASHSEL’MASH, Узбекистан) и также выпускавшее 
хлопкоуборочные комбайны и машины в начале 2000-х было признано банкротом, а производственные цеха буквально стёрты 
с лица земли экскаваторами. 
 
Разработка новых хлопкоуборочных машин продолжается до сих пор. Основными направлениями повышения эффективности 
работы данных машин являются:- модернизация и улучшение процесса захвата летучки с самого растения с целью 
уменьшения засорённости собираемого хлопка-сырца и снижения частоты захвата недозревших зелёных коробочек; 
увеличение размеров бункера и его высвобождения в процессе движения хлопкоуборочной машины в поле во время сбора; 
минимизация ежедневного обслуживания и ремонта машины в период сбора хлопка-сырца; менее частая замена 
быстроизнашиваемых частей, таких как шпиндели; увеличение скорости движения машины в процессе сбора, ведущее к 
повышенной скорости работы шпинделей, но не приводящее к большей засорённости и потере собираемого хлопка-сырца 
вследствие оставления летучки на растении или опадания её на землю. Но при этом необходимо помнить и о том, что многие 
из этих целей можно достигнуть лишь при одновременном выведении новых соответствующих селекционных сортов 
Хлопчатника с заранее заданными параметрами, подходящими для такого машинного сбора. 
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ПЕРВИЧНАЯ ПЕРЕРАБОТКА ХЛОПКА-СЫРЦА И ПОЛУЧАЕМЫХ ИЗ НЕГО 
ПРОДУКТОВ 
 
Кто-то считает, что Хлопчатник ценится лишь за свои коммерческие плоды (commercial fruits) – формирующиеся поначалу в 
закрытых коробочках семена и волоконца, растущие из них. Это не совсем так. Хлопчатник является одной из немногих 
сельскохозяйственных культур, которые полностью перерабатываются в другие продукты, используемые, например, в 
качестве пищи для человека или корма для скота. Все части растения – корни (roots), стебли (stalks или stems), листья (leaves) 
и коробочки (bolls) вместе с семенами (seeds) и волокном (fiber или lint) в них перерабатываются в различную продукцию. В 
среднем из одного теоретически обезвоженного (вода составляет порядка 10% веса не обезвоженного) Растения Хлопчатника 
в зависимости от Разновидности и условий его возделывания выходит порядка 8–9% корней, более 23–24% стеблей, более 
20–22% листьев, более 33% непосредственно хлопка (из которых более 23% семян и лишь 10.5% волокна), и более 12–14% 
незрелых коробочек. Фактически, это безотходное сырьё для различных видов промышленности. 
 
 
ЗАГОТОВКА 

 
В разных странах мира существуют отличные друг от друга обычаи и практика заготовки хлопка-сырца. В странах Средней 
Азии, например, собираемый вручную или машинным способом хлопок-сырец (seed cotton) первоначально загружают в 
специализированные транспортные тележки или автомобили-хлопковозы с обязательным укрытием упаковочной тканью или 
брезентом. На этих транспортных средствах он поступает на хлопко-заготовительные пункты (cotton procurement centers) для 
хранения. Такие пункты, как правило, оснащены:- приёмными устройствами передвижного типа (ПЛА и ХПП) и 
транспортёрами (ТЛХ-18 и КЛП-650); лабораторией для оценки качества и определения сорта; весами для определения веса 
хлопка-сырца, принимаемого от фермеров; бунтовыми площадками, на которых (при открытом хранении) формируются бунты 
(stacks) из хлопка-сырца 24–25 метров (м) (80 футов) в длину, 13–14 м (45 футов) в ширину, и 9 м (30 футов) в высоту, общим 
количеством от 150 до 350–500 (ранее до 850) тонн (т) и средней объёмной плотностью уложенного хлопка-сырца 130–150 
килограммов на кубический метр (кг/м

3
); навесами и крытыми хранилищами (при закрытом хранении), где хлопок-сырец может 

храниться до тех пор, пока не будет перемещён на хлопкоперерабатывающее предприятие для последующих очистки и 
волокноотделения. Крытые хранилища используются главным образом при хранении семенного хлопка-сырца, который 
комплектуется отдельными партиями по видам сбора, а также селекционным и промышленным сортам Хлопчатника. Такой 
хлопкозаготовительный пункт может быть и на территории хлопкоперерабатывающего предприятия. Каждый бунт 
формируется из хлопка-сырца одного селекционного и промышленного сорта и одного класса засорённости, одной влажности, 
одного вида сбора, и на каждый бунт оформляется свой паспорт. Принимают хлопок-сырец партиями; смешение партий 
хлопка-сырца не допускается. Хлопковое волокно в принимаемом на хранение хлопке-сырцы не должно иметь клейкости. 
Хлопок-сырец, поражённый вредителями (например, Тлёй) и болезнями (например, гоммозом), а также подбор формируют на 
хлопко-заготовительных пунктах в отдельные партии. Контроль сорта хлопка-сырца, принимаемого на хранение проводят 
сотрудники лаборатории хлопкозаготовительного пункта по внешнему виду на объединённых пробах. При наличии в 
принимаемом на хранение хлопке-сырце различных селекционных и промышленных сортов и разного класса засорённости, а 
также разных видов сбора и при подмешивании подбора, данная партия хлопка-сырца принимается по низшему сорту. При 
наличии в принимаемой партии хлопка-сырца закрученных долек в виде жгута, и при 20% её поражении гоммозом данный 
хлопок-сырец оприходуется пониженным сортом. При наличии в принимаемой партии хлопка-сырца бактериально-грибкового 
поражения слабой степени и при наличии в ней так называемой ‘медовой росы’ любой степени проводят скидку с цены; при 
наличии бактериально-грибкового поражения средней степени данный хлопок-сырец оприходуется пониженным сортом; а при 
наличии бактериально-грибкового поражения сильной степени данный хлопок-сырец бракуют. При наличии в принимаемой 
партии зазеленённого хлопка-сырца он должен быть выбран из общей массы продукции и принят отдельно с отнесением к 
низкому (когда-то IV) сорту. Принимаемый к складированию хлопок-сырец влажностью выше 18% подлежит срочной сушке и 
размещается недалеко от сушильно-очистительного цеха. Определение качества такого хлопка-сырца производится только 
после его переработки в зависимости от качества полученного из него хлопкового волокна. С целью избежания 
самосогревания хлопка-сырца в бунте сотрудники лаборатории каждый день контролируют качество принятого к хранению 
хлопка-сырца на предмет температуры с помощью термощупов, влажности и определения зон риска. Кроме того сотрудники 
лаборатории на среднедневных пробах ежедневно контролируют сорт хранящегося хлопка-сырца по разрывной нагрузке 
волокна. В случае необходимости сотрудники лаборатории и хлопкозаготовительного пункта принимают соответствующие 
меры, например, формируют туннели подачи или вытяжки воздуха и тому подобное. 
 
В других странах мира собираемый в поле хлопок-сырец выгружается из бункера хлопкоуборочной машины в специальные 
прицепы или традиционные крупные модули (large modules) или в виде формуемых округлённых кип (rolled bales) и некоторое 
время (прежде чем попадёт на хлопкоперерабатывающее предприятие) остаётся в поле. Типовые прицепы содержат 
приблизительно 6 кип, в то время как крупные модули способны вместить от 10 до 12 кип. Благодаря модулям или 
округлённым кипам, хлопкоробы освободили себя от нужды иметь для перевозки значительное количество прицепов или 
ожидать их возвращения после высвобождения собранного хлопка-сырца на хлопкоперерабатывающем предприятии чтобы 
продолжить сбор урожая Хлопчатника; и это, в свою очередь, обеспечивает непрерывность процесса уборки хлопка-сырца в 
период оптимальных условий. Например, в Австралии и Соединённых Штатах Америки (США), где хорошо развита 
механизация, в том числе и уборки, хлопок-сырец может непродолжительное время оставаться непосредственно в разных 
частях поля в так называемых округлённых кипах цилиндрической формы (или, как их ещё называют, круглых модулях (round 
modules)), обтянутых специальной плёнкой по окружности кипы; или по обочинам поля (on the edge of fields) в специальных, 
традиционных крупных модулях в форме 20-футового контейнера, покрываемых сверху высококачественными тентами 
(tarpaulins или tarps); или в половинчатых модулях (half-sized modules), покрываемых сверху высококачественными тентами. 
Плёнка должна на несколько сантиметров выходить за наружные габариты округлённых кип и при этом стянута к центру 
‘цилиндра’ во избежание распадания по его краям хлопка-сырца; а тенты применением должны быть проверены на отсутствие 
возможных порывов (tears) или мелких дыр (pin holes). Округлённые кипы с хлопком-сырцом формируются непосредственно 
хлопкоуборочной машиной, оснащённой соответствующим оборудованием для формования таких кип. Модули размерами 8 х 
8 х 20 футов (или 2 438.4 х 2 438.4 х 6 096 миллиметров) объёмом 1 280 кубических футов (или 36.25 кубических метров) 
формируются с помощью специального оборудования – формовщиков модулей (module builder). В США практически 75% 
собираемого хлопка-сырца формуются в модули. Во избежание конденсации (condensation) внутри сформированных модулей 
или округлённых кип, содержащийся в них хлопок-сырец должен ежесуточно в первые 5–7 суток проверяться на наличие 



излишней влажности (excess moisture). Повышение уровня влажности утрамбованного хлопка-сырца, приводит к повышению 
его температуры, что угрожает не только качеству получаемых из него волокна и семян, но и к его возможному спонтанному 
возгоранию (spontaneous combustion) из-за такого самосогревания. В идеале, при правильном уровне влажности собираемого 
хлопка-сырца в первые 5–7 суток после сбора его температура должна возрасти на 10–15 градусов по Фаренгейту (°F) (или 
5.6–8.3 градусов по Цельсию (°С)), и затем стабилизироваться (level off) или снизиться. Если температура хлопка-сырца в эти 
первые 5–7 суток поднялась на 15–20 градусов по Фаренгейту (°F) (или 8.3–11.1 градусов по Цельсию (°С)), то это указывает 
на проблему, связанную с повышенной влажностью находящегося в данном модуле или данной округлённой кипе 
утрамбованного хлопка-сырца; во избежание ухудшения качества вырабатываемого из него волокна данный модуль или 
данная округлённая кипа с таким хлопком-сырцом должна быть доставлена на хлопкоперерабатывающее предприятие в 
первую очередь и подвержена процессу волокноотделения (или джинирования) как можно скорее. Если в первые 5–7 суток 
после сбора при ежесуточной проверке температуры утрамбованного в модули или округлённые кипы хлопка-сырца не 
обнаружится её существенного повышения, то переходят на проверку температуры каждые 3–4 суток. Если в любое время 
хранения температура утрамбованного в модуль или округлённую кипу хлопка-сырца достигнет 120 °F (или 48.9 °С), такой 
хлопок-сырец должен быть подвергнут процессу волокноотделения (или джинирования) незамедлительно. Чтобы собранный 
хлопок-сырец, упакованный в такие модули, поддерживал свои параметры качества, перед его сбором должна быть 
произведена тщательная дефолиация (defoliation), после которой опадёт на землю 75–80% листьев Хлопчатника. В противном 
случае попавшие в модули вместе с хлопком-сырцом растительный материал (vegetative material) или зелёный сор (green 
trash) могут привести к излишней влажности содержимого (excess moisture content), высокому значению засорённости (high 
trash count) и в итоге к запятнанному хлопковому волокну (stained cotton lint). Исследования, проводимые учёными и 
изготовителями хлопкоуборочных комбайнов, показывают, что модули или округлённые кипы с собранным хлопком-сырцом во 
избежание деградации содержимого не должны располагаться в полевых условиях близко друг к другу. В дальнейшем эти 
кипы и модули с помощью специально разработанных грузовиков отвозятся на ближайщие хлопкоперерабатывающие 
предприятия для первичной переработки. Вместе с тем погодные аномалии, типа ураганов, могут нанести значительный урон 
сформированным и накрытым модулям. В хлопкосеющих штатах США такие аномалии – не редкость; они способны 
распотрошить и раскидать или унести весь хранимый в модулях хлопок-сырец. 
 
 
ВОЛОКНООТДЕЛЕНИЕ ИЛИ ДЖИНИРОВАНИЕ 

 
С заготовительных пунктов или площадок сбора собранный с полей хлопок-сырец поступает на ближайшее 
хлопкоперерабатывающее предприятие – Хлопкоочистительное Предприятие (Ginnery), на котором с помощью специальных 
волокноотделителей – Джинов (Gin) – производится механическое отделение волокна от семян и сора – первичная 
переработка хлопка-сырца. Этот процесс может также называться Джинированием (Ginning). Мерой качества полученного в 
процессе волокноотделения хлопкового волокна является так называемое Приготовление (Preparation), которое заключается 
в степени шелковистости (smoothness) или шероховатости (roughness) получаемого волокна и его относительной 
узелковатости (relative neppiness) и зажгученности (nappiness). 
 
На первом этапе первичной переработки хлопка-сырца с помощью сушилок (dryers) чрезмерно увлажнённый хлопок-сырец 
высушивают, доводя до определённой кондиции (обычно 6–7% влажности). При более низкой влажности из хлопка-сырца 
удаляется большее количество сора, но последующее волокноотделение сопровождается большим повреждением самого 
волокна; высокая влажность хлопка-сырца не позволяет удалить весь имеющийся в нём сор, но при этом предохраняет 
волокна от чрезмерного повреждения. Затем он подаётся в очистители (cleaners), в которых специальное чистящее 
оборудование удаляет из хлопка-сырца инородные примеси (foreign matter). Собранный хлопок-сырец обычно содержит 
частицы листьев и других частей растения Хлопчатника, а также прочий сор, например, пыль и тому подобное. Удаление 
сорных примесей приводит к уменьшению веса собранного хлопка-сырца. Первичные процессы обработки способствуют 
последующей переработке хлопка-сырца и повышают качество производимого хлопкового волокна; если сорные примеси не 
удалены до конца в процессе первичной переработки, то это может привести к появлению дефектов в полуфабрикате и 
готовой текстильной продукции, если и у их изотовителей-текстильщиков не совсем современное и продвинутое 
оборудование. Далее после первичной обработки высушенный до требуемой кондиции и очищенный хлопок-сырец 
автоматически подаётся питателями (feeders) в соединённые с ними волокноотделители (или джины). Следующим этапом 
первичной обработки является процесс волокноотделения (или джинирования), суть которого заключается в отделении 
волокон от семян Хлопчатника. 
 
В настоящее время в зависимости от штапельной длины волокна и национальных приоритетов используются два типа 
волокноотделителей (или джинов):- (i) Пильный Джин (Saw Gin) и (ii) Валичный Джин (Roller Gin), который, как правило, 
намного меньше в размерах, нежели пильный джин. Пильный джин используется для отделения от семени и сора волокна 
средней штапельной длины, а валичный джин – для отделения от семени и сора волокна, имеющего большую штапельную 
длину. Кроме того, валичный джин используется в семеноводстве Хлопчатника, поскольку при отделении волокна от семени 
не нарушает само семя, используемое на следующий сезон в качестве посевного. Кроме того, следует учитывать и 
определённую специфику работы этих двух типов волокноотделителей. Например, при обработке средневолокнистого хлопка 
и тот и другой типы волокноотделителей в основе своей производят волокно, имеющее показатель однородности порядка 
85%, но оставшиеся 15% волокон после обработки на пильных джинах имеют волокна, плавно уменьшающиеся по длине 
волокна от общей (85%) массы волокон, а оставшиеся 15% волокон после обработки на валичных джинах представляют собой 
обычный пух, а из-за большей опушённости хлопкового волокна после обработки на валичных джинах выход пряжи 
значительно снижается. Так или иначе, подсушенный и очищенный от примесей хлопок-сырец подаётся, предположим, в 
пильный волокноотделитель, в котором вращающиеся циркулярные пилы (revolving circular saws) протаскивают (pull) волокно 
сквозь тесно расположенные рёбра (или колосники) (closely spaced ribs), которые предотвращают прохождение через них 
семян Хлопчатника. Получаемое при такой обработке волокно снимается с зубьев пил (saw teeth) струями воздуха (air blasts) 
или вращающимися щётками (rotating brushes), и затем посредством прессования пакуется в кипы (bales). Типичный пильный 
волокноотделитель может вырабатывать около 12 стандартных кип в час (bales an hour), но некоторые современные 
высокопродуктивные джины способны вырабатывать и 60 кип в час. 
 
Долгое время основными мировыми изготовителями валичных волокноотделителей были Американские компании 
Кантинэнтэл Дьжин Кампэни (CONTINENTAL GIN COMPANY, Dallas, State of Texas (TX)), Эл.Эл. Фос Дьжин Мэньюфактчэринь 
Кампэни (L.L. FOSS GIN MANUFACTURING COMPANY, Vidalia, State of Georgia (GA)) и Зэ Мари Кампэни Оф Тэксэс, Инк. (THE 



MURRAY COMPANY OF TEXAS, INC., Dallas, State of Texas (TX)). А вот в странах Ближнего и Дальнего Востока (Middle and Far 
Eastern), где возводился Хлопчатник с длинным штапельком (long staple Cotton) весьма популярным валичным 
волокноотделителем была установка, производимая компанией Бритиш Мидлтчэн (BRITISH MIDDLETON). Валичные 
волокноотделители были значительно дешевле пильных волокноотделителей, к тому же на них могли работать 
неквалифицированные работники и обрабатывать при этом все разновидности Хлопчатника независимо от штапельной длины 
волокна и ххххх. 
 
Современное хлопкоперерабатывающее предприятие обычно имеет очистительное, волокноотделительное, 
пухоотделительное (хотя в США, по крайней мере, до 1970-х существовала практика отделения пуха (или в Русскоязычном 
понимании – линта) на маслобойных предприятиях) и прессовое отделения, а также отделение для переработки отходов. Оно 
оснащается следующим оборудованием:- несколькими волокноотделителями (или джинами (gin)), линтерами (linter), прессами 
для формирования кип (baling press или bale press), а также сепараторами (separator), сушилками (dryers), питателями 
(feeders), циклонами (cyclone), различными типами вентиляторов (fan), трубопроводами (piping), конвейерами (belt conveyors 
или belt distributors), чистителями хлопка (extractor) и очистителями мелкого сора (cleaner), волокноочистителями (lint cleaner), 
увлажнителями (или парогенераторами; vapor generators), конденсорами (condenser), воздушными компрессорами (air 
compressor), в некоторых странах – автоматическими обвязывателями (automatic strapper), автоматическими упаковщиками 
(automatic bagger), механическими или автоматическими отборниками проб из кип (mechanical or automatic bale sampler), 
шелушителями (huller) и другим оборудованием. Таким образом, хлопкоперерабатывающее предприятие представляет собой 
комлекс строений и оборудования, предназначенного для хранения, сушки, очистки, волокноотделения (или джинирования), 
линтерования и прессования в кипы получаемых продуктов переработки хлопка-сырца. 
 
Получаемая на хлопкоочистительном предприятии продукция пакуется в кипы (bales) призматической формы брутто весом 
480 фунтов (217.73 кг) (в ряде хлопководческих стран местным стандартом предусматривается иной вес кип), в которых она 
перевозится в дальнейшем к другим переработчикам. Плотность прессования кип достигает 460–530 килограммов на 
кубический метр (кг/м

3
); в США, например, хлопковое волокно прессовалось в кипы пяти различных форм:- (i) gin flat bales 

(плотностью 12–13 фунтов на кубический фут (pounds per cubic foot)); (ii) modified flat bales (плотностью 14–16 фунтов на 
кубический фут); (iii) universal density bales (плотностью 28 фунтов на кубический фут); (iv) standard density bales (плотностью 
23 фунта на кубический фут); и (v) high density bales (плотностью 33 фунта на кубический фут). В странах бывшего СССР 
стандартом предусматривался следующий брутто вес кип:- для хлопкового волокна – 215 ±15 кг, для хлопкового линта и 
волокнистых отходов – 225 ±15 кг; размер этих кип составлял:- длина (l) не более 970 миллиметров (мм), ширина (b) не более 
595 мм и высота (h) не более 750 мм. Примечание:- размер кипы по ширине давался без учёта выступов соединительных 
узлов на плоской части кипы. Типы упаковки и обвязки кип в разных странах различаются друг от друга. Например, в странах 
бывшего СССР тара для упаковывания кип с хлопком (cotton bagging) изготавливалась из холстопрошивного паковочного 
полотна или из упаковочной ткани или других неокрашенных тканей и материалов. Кипы упаковывались в тару со всех сторон; 
сама тара состояла из (i) шали, покрывающей одну выпуклую и две боковые поверхности кипы, (ii) подушки, покрывающей 
вторую выпуклую поверхность кипы, и (iii) двух головок, покрывающих две торцовые поверхности кипы. Головки на торцевых 
поверхностях кип пришивали по кромке в шали и подушке на боковых поверхностях кип кордной нитью или вискозным 
шпагатом или другими вискозными нитями (нитками); нити (нитки) из капрона, полипропилена и другие синтетические нити 
применять не допускалось. Конец шва должен был закрепляться узлом сшивной нити или другим способом, препятствующим 
его распуску. Длина стежков должна была составлять не более 50 мм. Обвязка кип в тех же странах бывшего СССР 
производилась поясами из высокопрочной стальной ленты толщиной 0.7–0.8 мм и шириной 19 мм; допускалось применять 
пояса из низкоуглеродистой стальной холоднокатаной ленты (flat metal bands) толщиной 1.4 мм и шириной 20 мм, а также по 
согласованию с потребителем из высокопрочной стальной проволоки (steel wire) диаметром 3.6–4.0 мм. Кипы хлопкового 
линта и волокнистых отходов обвязывались поясами (ties) из низкоуглеродистой отожжённой стальной проволоки диаметром 
4.5 мм. На кипе хлопкового волокна должно было быть 8 поясов из стальной ленты или 10 поясов из высокопрочной стальной 
проволоки с замочным соединением, а на кипе хлопкового линта и волокнистых отходов 11 поясов из отожжённой стальной 
проволоки или 10 поясов из высокопрочной стальной проволоки. Места соединения (замок) поясов из высокопрочной 
стальной ленты со штампованными просечками на концах должны были располагаться на одной из выпуклых поверхностей 
кип. При применении ленточных поясов с соединительными пряжками или проволочных поясов места соединений должны 
были располагаться на плоской боковой поверхности кип; при этом места соединения концов поясов не должны были 
выступать над плоской поверхностью кипы более чем на 10 мм – при ленточных и на 15 мм – при проволочных поясах. 
Закручиваемый конец проволоки должен был быть заправлен под пояс. Допускалось применять и другие виды 
соединительных элементов, обеспечивающих прочные узлы соединения. Для идентификационных целей на одной из 
выпуклых поверхностей каждой кипы должна была быть нанесена водостойкой и светостойкой, быстровысыхающей, прочной 
на истирание и обеспечивающей сохранность контуров надписей маркировка с указанием кода завода-изготовителя, номера 
партии, номера кипы и массы брутто кипы в кг. Допускалось наносить маркировку кип на торцевой поверхности. 
 
Вырабатываемое хлопкоочистительным предприятием хлопковое волокно формируется в партии и далее поступает на 
хранение на склад, из которого впоследствие транспортируется на прядильные фабрики для последующей переработки в 
пряжу или швейные нитки. Под партией хлопкового волокна понимается количество кип хлопкового волокна, соответствующее 
вместимости одного транспортного средства; само волокно в одной такой партии должно быть одного селекционного сорта, 
одного типа, одного сорта, одного класса засорённости. В бывшем СССР кипы одной партии, скомплектованные под один 
грузовой вагон, назывались маркой, на которую хлопкоперерабатывающим предприятием (хлопкозаводом) выписывался 
заводской сертификат качества с покипным отвесом на обратной стороне этого документа. Кипы хлопковой продукции должны 
храниться в крытых хранилищах на специальных площадках под навесом. Допускается хранить кипы на открытых площадках с 
защитой их от атмосферных осадков и почвенной влаги, с соблюдением правил пожарной безопасности. Кипы хранят в 
штабелях, высота которых не должна превышать десяти рядов. В целях обеспечения сохранности упаковки и обвязки кип 
хлопковой продукции сбрасывание их с высоты и перемещение волоком не допускаются. Кипы хлопковой продукции должны 
транспортироваться в условиях, исключающих их загрязнение, нарушение целостности упаковочной ткани или тары и 
обвязочных поясов, а также попадание атмосферных осадков. 
 
При переработке 1 000 килограммов (кг) хлопка-сырца в зависимости от способа сбора (ручного или машинного), 
селекционного сорта и сорта по качеству в среднем получают:- 290–380 кг (или 29–38%, а в ряде стран и до 42%; при ручном 
сборе выход волокна на несколько процентов больше, чем при машинном) хлопкового волокна (lint или fiber или fibre; длиной 
более 20 мм); 30–39 кг (или 3.0–3.9%) хлопкового линта (linters; длиной менее 20 мм); 8–10 кг (или 0.8–1.0%) хлопкового 



волокнистого улюка (motes или gin motes); 550–660 кг (или 55–66%) хлопковых семян (seed). Из одной тонны (т) семян при 
отжиме получается в среднем около 200 кг масла (oil), 500 кг хлопчатникового шрота (meal) и 300 кг шелухи (hull). Впрочем 
есть и другая градация, в соответствии с которой из хлопка-сырца вырабатывается 35% хлопкового волокна и 65% другой 
продукции, которая, в свою очередь состоит из 46% хлопчатникового шрота (meal), 27% шелухи (hull), 16% съедобного масла 
(edible oil), 8% хлопкового линта (linters), и 3% отхода (waste). Качество процесса волокноотделения существенно 
воздействует на длину и качество волокна, его однородность и засорённость фрагментами семенной оболочки и 
минеральными сорными примесями, а также на наличие коротких волокон (пуха). После проведённого волокноотделения (или 
джинирования) вся полученная продукция хлопкоперерабатывающего предприятия обычно расходится разными путями 
другим переработчикам и потребителям. 
 
В начале нового тысячелетия ведущими мировыми производителями волокноотделителей (джинов) являлись:- Бадьжадьж 
Стил Индэстриз Эл.ти.ди. (BAJAJ STEEL INDUSTRIES LTD, Индия), Балкэн Тэкстайл Энд Катэн Дьжин Мэшинёри Эл.ти.ди. 
(BALKAN TEXTILE AND COTTON GIN MACHINERY LTD, Турция), Ламэс Корпорэйшэн (LUMMUS CORPORATION, 
Соединённые Штаты Америки), УЗПАХТАМАШ (O’ZPAXTAMASH (бывшее производственное объединение 
УЗБЕКХЛОПКОМАШ, созданное в 1946), Узбекистан), и Щандон Сван Катэн Индэстриэл Мэшинёри Стак Ко., Эл.ти.ди. 
(Эс.Ди.Эм.Дьжэй.; SHANDONG SWAN COTTON INDUSTRIAL MACHINERY STOCK CO., LTD (SDMJ), Китай). А одним из 
известных изготовителей прессов и поясов для кип являлась компания Фалфан Бэйлин Систэмз Эн.Фэй. (VALVAN BALING 
SYSTEMS NV, Бельгия). 
 
 
ВОЛОКНО 

 
Хлопковое волокно (Cotton fiber; в некоторых случаях применяется Англоязычный термин Cotton lint) большинства мировых 
Разновидностей Хлопчатника чаще всего белое, но встречаются также разновидности с кремовым, желтоватым, зеленоватым, 
коричневым оттенком волокна. Тонина волокна составляет 15–25 микрометров (мкм), извитость – 10–12 витков на 1 
миллиметр (мм) длины, а крепость – в среднем 4–6 грамм-силы (гс). По длине волокна Хлопчатник подразделяется на 
коротковолокнистый (20–24 мм), средневолокнистый (25–36 мм) и длинноволокнистый (37–42 мм). 
 
Получаемое на волокноотделителях (или джинах) в результате волокноотделения (или джинирования) волокно, именуемое в 
настоящее время практически во всём Англоязычном мире Хлопковым волокном (Cotton lint), является самым ценным 
продуктом, который в дальнейшем направляется в переработку на прядильные предприятия для производства пряжи (yarn) и 
швейных ниток (sewing threads). Доход от продажи волокна составляет около 85% от общего дохода от продаж всех 
составляющих урожая Хлопчатника. Остающиеся после волокноотделения семена с остатками коротких волокон на них 
подвергаются дальнейшей переработке. В США такие семена с остатками волокна по процентному весу своих составляющих 
содержат следующие продукты:- (i) линт (linters) – 8.5–10; (ii) шелуха (hulls) – 25–28; (iii) шрот (meal) – 45–47; (iv) масло (oil) – 
15.5–16.5. 
 
Хлопковое волокно обладает в ряде случаев даже уникальными свойствами, а к его общим свойствам относятся:- 
(i) разрывная нагрузка (breaking tenacity):- (a) в стандартном состоянии (stdandard) – 27–44 грамм-силы на текс (grams-force per 
tex) (гс/текс (gf/tex)) или 3.0–4.9 грамм-силы на денье (grams-force per denier) (гс/д (fg/d)) и (b) во влажном состоянии (wet) – 28–
57 гс/текс или 3.3–6.7 гс/д; 
(ii) разрывное удлинение (breaking elongation):- в стандартном состоянии – 3–9.5%; 
(iii) удельный вес или удельная тяжесть (specific gravity):- (a) целлюлозный полимер (cellulosic polymer) – 1.54 и (b) Хлопковое 
волокно (Cotton fiber) – 1.27; 
(iv) средняя жёсткость (average stiffness):- 513–540 гс/текс или 57–60 гс/д; 
(v) прочность на растяжение (tensile strength):- 44 000–109 000 фунтов на квадратный дюйм (pounds per square inch (psi)); 
(vi) средняя тягучесть (average toughness):- 1.44 грамм-силы сантиметр на текс сантиметр (grams-force centimeter) 
(гс.см/текс.см (gf.cm/tex.cm)) или 0.16 грамм-силы сантиметр на денье сантиметр (гс.см/д.см (gf.cm/d.cm)); 
(vii) упругое восстановление или упругое последействие (elastic recovery):- (a) 74% восстановление после 2% удлинения 
(recovery after 2% elongation) и (b) 45% восстановление после 5% удлинения (recovery after 5% elongation); 
(viii) увлажнение или влагопоглощательная способность (moisture regain):- 7% при стандартных условиях; 
(ix) впитывание влаги (moisture absorbency):- 24–27% при 95% относительной влажности (relative humidity); 
(x) устойчивость к воздействию солнечного света (sunlight resistance):- хлопковое волокно обладает превосходной 
устойчивостью к воздействию солнечного света, но красители на готовых отделанных тканях выцветают; 
(x) устойчивость к воздействию ложной мучнистой росы (mildew resistance) или грибного налёта:- ткани из хлопкового волокна, 
подвергшиеся из-за высокой влажности, тёплых температур и слабой вентиляции чрезмерному воздействию ложной 
мучнистой росы или грибного налёта, необходимо лишь простирать для минимизации остаточных эффектов; 
(xii) эффекты от воздействия тепла (effects of heat):- хлопковое волокно обладает очень высокой устойчивостью к термальным 
деформации и распаду (или разложению) (highly resistant to thermal deformation and degradation); начинает тлеть на воздухе 
(термогравиметрический анализ (ТГА)) под воздействием температуры в 550 градусов по Фаренгейту (°F) (или в 287.778 
градусов по Цельсию (°С)) (onset of decomposition in air (thermogravimetric analysis (TGA)) 550 °F); сохраняется под 
воздействием горячей плитки (утюжки) при температуре до 425 градусов по Фаренгейту (°F) (или до 218.333 градусов по 
Цельсию (°С)) (safe hot-plate (ironing) temperature 425 °F); желтеет спустя 5 часов под воздействием температуры в 248 
градусов по Фаренгейту (°F) (или в 120 градусов по Цельсию (°С)) (yellows after 5 hours at 248 °F); 
(xiii) эффекты от воздействия кислот (effects of acids):- хлопковое волокно распадается под воздействием горячих 
разбавленных кислот (hot dilute acids) или холодных концентрированных кислот (cold concentrated acids); холодные слабые 
кислоты (cold weak acids) не оказывают воздействия на хлопковое волокно; 
(xiv) эффекты от воздействия щёлочей (effects of alkalis):- хлопковое волокно набухает (мерсеризируется) в каустике (или 
каустической соде), но не повреждаясь при этом (swelling (mercerization) in caustic, but no damage); 
(xv) эффекты от воздействия органических растворителей (effect of organic solvents):- хлопковое волокно обладает хорошей 
устойчивостью к воздействию большинства общих растворителей, используемых в промышленности и в быту; 
(xvi) эффекты от воздействия прочих химикатов (effects of other chemicals):- хлопковое волокно отбеливается гипохлоритами 
(hypochlorites) и пероксидами (или перекисями (peroxides)); окисляется с превращением в оксицеллюлозу (oxidizes into 
oxycellulose); набухает и распадается в медноаммиачном гидроксиде (swells and disintegrates in cuprammoinium hydroxide); 



(xvii) применяемые красители (dyes used):- при заключительной отделке тканей из хлопкового волокна используются азоидные 
(azoic) или азотолы, кубовые (vat), пигментные (pigment), протравные (mordant), прямые (direct), реактивные (reactive) и 
сернистые (sulfur) красители; 
(xviii) идентификация (identification):- при поджигании хлопковое волокно превращается в мелкую серую золу (fine gray ash) без 
каких-либо капелек (bead); продольный вид плоский и лентообразный с извитостями (longitudinal appearance is flat and ribbon-
like with convolutions); растворяется в 80% холодной серной кислоте (cold sulfuric acid). 
 
Для определения ценности выработанного хлопкового волокна в большинстве стран мира из каждой кипы производится отбор 
проб. На основании проводимых с этими пробами испытаний выпускается документ, в котором перечисляются все 
качественные характеристики волокна:- длина волокна (штапелёк) (fiber length (staple)), крепость (strength), майкронэйр 
(micronaire), цвет (color) и чистота (cleanless). На основании полученных значений определяется сорт и класс засорённости 
волокна. При дальнейшей продаже хлопкового волокна посредникам или прядильщикам используются утверждённые таблицы 
надбавок и скидок от базового сорта волокна в зависимости от реально полученного сорта и класса засорённости. 
 
В зависимости от длины и тонины волокна будущая пряжа проходит сначала процесс очистки на кардочёсальных или 
гребнечёсальных машинах (carder или comber соответственно), и в дальнейшем поступает на пневматические (open-end 
spinning machines) или кольцевые прядильные машины (ring spinning machine), которые и вырабатывают пневматическую 
(open-end yarn) или кольцевую пряжу (ring yarn). Получаемая после кардочесания пряжа – кардная пряжа – обычно более 
грубая вырабатывается в виде низких Метрических номеров (Nm). Получаемая после гребнечесания пряжа – гребенная пряжа 
– обычно более качественная вырабатывается в виде средних и высоких Метрических номеров; и стоит такая пряжа 
соответственно дороже. Пневмомеханическую пряжу обычно получают из хлопкового волокна с короткой и средней 
штапельной длиной волокна, а кольцевую пряжу – из волокна со средней и длинной штапельной длиной волокна. Чем 
длиннее штапельная длина волокна, тем более высокий Метрический номер пряжи может быть выработан из него; поскольку 
чем тоньше пряжа, тем выше её Метрический номер. В завистимости от числа кручений пряжа подразделяется на ткацкую 
пряжу (weaving yarn) и трикотажную пряжу (knitting yarn). Трикотажная пряжа имеет меньшее число кручений, нежели ткацкая. 
Полученная пряжа далее направляется в ткачество (weaving) или вязание (knitting). Кроме того, хлопковое волокно 
используется для изготовления ваты и хлопковой целлюлозы (волокно на 90.3–94.6% состоит из целлюлозы). 
 
От прядильщиков готовая пряжа поступает в ткачество или вязание и далее в отделку. В результате этих процессов 
получается масса различных тканей:- байка, батист, бумазея, бязь, двунитка, зефир, маркизет, марля, нансук (тонкая ткань 
для платьев и платков), поплин, саржа, сатин, ситец, тафта, фланель, шифон и другие, а также трикотажное полотно. В 
сочетании с другими волокнами, например, шерстью или полиэстером получается смесовая пряжа, из которой также 
изготавливаются различные ткани, в том числе технические, например, кирза, корд, холст и другие. Текстильщики, включая 
швейников, вырабатывают из хлопкового волокна не только такие общепринятые изделия как футболки (T-shirts), но изделия 
промышленного использования, такие как тенты или армейскую форму или больничные комплекты белья и так далее. 
Специалисты хлопковой отрасли подсчитали, что из одной общепризнанной в мире стандартной кипы (480 фунтов (217.73 кг)) 
хлопка-волокна производятся:- 249 односпальных простыней (single bed sheets) или 1 256 наволочек (pillow cases) или 690 
махровых банных полотенец (terry bath towels) или 217 пар джинсов (pairs of jeans) или 409 юбок (skirts) или 765 мужских 
костюмных рубашек (men’s dress shirts) или 1 197 мужских футболок (men’s T-shirts) или 2 419 так называемых жокейных 
трусов (jockey shorts) или 2 104 так называемых боксёрских трусов (boxer shorts) или 6 436 женских трикотажных трусиков 
(women’s knit briefs) или 4 321 пар носков до середины икр (pairs of mid-calf socks) или 21 960 женских носовых платков 
(women’s hankerchiefs) или 6 532 детских пелёнок (diapers) или 653 190 ватных шариков (cotton balls) или 283 049 банкнот 
достоинством 100 Долларов США (USD100 bills). Благодаря своей уникальной структуре хлопковое волокно – мягкое, прочное, 
гигроскопическое, позволяющее ткани из него ‘дышать’, ткани из хлопкового волокна более комфортабельны в сравнении с 
тканями из синтетического волокна, изготовленного из нефте- и газо-продуктов. Бельё из хлопка позволяет телу оставаться 
прохладным летом и тёплым зимой, поскольку хлопок является хорошим проводником тепла. В отличие от синтетических 
волокон хлопок не аллергенный продукт, поскольку он является природным продуктом, не содержащим химикатов; и не 
удерживает статического заряда, то есть не наэлектризовывается, в результате одежда из него не ‘цепляется’ к телу. Всё это 
делает его незаменимым в производстве домашнего белья, одежды, нижнего белья и средств гигиены. 
 
Как уже говорилось ранее, в зависимости от длины и тонины хлопкового волокна из него вырабатывается разная конечная 
продукция. Весьма обобщённо это можно выразить следующим образом:- Из Сверх Тонкого хлопкового волокна или Хлопка 
(Extra Fine Cotton), к которому относятся Селекционные Сорта (или Разновидности) Пима (Pima), Египетские Селекционные 
Сорта Гиза (Giza) со Сверхдлинным Штапельком (Extra-Long Staple), некоторые Селекционные Сорта Китайского Щиньдьжиан 
(Xinjiang) со сверх тонким хлопковым волокном, Суданские Селекционные Сорта Баракат (Barakat), и Селекционные Сорта 
Пима из Австралии и Израиля, вырабатываются швейные нитки (sewing threads), тонкая сорочечная ткань (fine shirting), тонкий 
трикотаж (fine knits), сорочечная ткань (shirting), и тонкая постельная ткань (fine sheeting; например, перкаль (percale)). К такой 
категории хлопкового волокна относится всего лишь 3% от всего мирового производства хлопкового волокна. 
 
Из Тонкого хлопкового волокна или Хлопка (Fine Cotton), к которому относятся Американский из Долины Сэн Дьжоаквин (ДСД; 
San Joaquin Valley (SJV)), Селекционный Сорт Китайского Щиньдьжиан 129 (Xinjiang 129), Австралийский Строго Средний (CC) 
со штапельной длиной волокна 1-1/8 дюйма (Australian Strict Middling (SM) 1-1/8”) и Зимбабвийский Строго Средний (CC) со 
штапельной длиной волокна 1-1/8 дюйма (Zimbabwe Strict Middling (SM) 1-1/8”), и из Высокого Среднего хлопкового волокна 
или Хлопка (High Medium Cotton), к которому относятся Восточно-/Западно-Африканский СС (SM), СНГ-эшный СС со 
штапельной длиной 1-1/8 дюйма (SM 1-1/8”), Американский Калифорнийский/Аризонавский со штапельной длиной волокна 1-
1/8 дюйма (1-1/8”), Американский Техасский СС со штапельной длиной волокна 1-1/8 дюйма (Texas Strict Middling (SM) 1-1/8”), 
Австралийский СС/Средний (С) со штапельной длиной волокна 1-3/32 дюйма (SM/Middling (M) 1-3/32”), и С со штапельной 
длиной волокна 1-1/8 дюйма (M 1-1/8”), вырабатываются тонкая сорочечная ткань (fine shirting), тонкий трикотаж (fine knits), 
сорочечная ткань (shirting), и тонкая постельная ткань (fine sheeting; например, перкаль (percale)), широкое полотно 
(broadcloth), набивное полотно (print cloth), постельная ткань (sheeting), и рубчатый бархат (или вельвет (corduroy)). К такой 
категории хлопкового волокна относится около 10% от всего мирового производства хлопкового волокна. 
 
Из Среднего хлопкового волокна или Хлопка (Medium Cotton) или Средневолокнистого Хлопка, к которому относятся 
Австралийский Строго Низкий Средний (СНС; Strict Low Middling (SLM)), Африканский со штапельной длиной волокна 1-3/32 
дюйма (M 1-3/32”), Индийский, Бразильский СНС (SLM), и Американский Мэмфисский со штапельной длиной волокна 1-3/32 



дюйма (M 1-3/32”), вырабатываются широкое полотно (broadcloth), набивное полотно (print cloth), постельная ткань (sheeting), 
рубчатый бархат (или вельвет (corduroy)), трикотаж (knits), утолщённое набивное полотно (coarse print cloth), утолщённый 
трикотаж (coarse knits), носки (socks), постельная ткань (sheeting; например, муслин (muslin)), лёгкая техническая ткань (light 
duck). К такой категории хлопкового волокна относится около 54% от всего мирового производства хлопкового волокна. 
 
Из Утолщённого хлопкового волокна или Хлопка (Coarse Cotton), к которому относятся СНГ-эшный СНС (SLM), Сирийский, 
Узбекский СНС (SLM), Американские Мэмфисский СНС (SLM), Мэмфисский/Орлеанский/Техасский (MOT) СНС 
(Memphis/Orleans/Texas (MOT) SLM), Пакистанский, и Индийский Дьжей.34 (J34), вырабатываются рубчатый бархат (или 
вельвет (corduroy)), трикотаж (knits), утолщённое набивное полотно (coarse print cloth), утолщённый трикотаж (coarse knits), 
носки (socks), постельная ткань (sheeting; например, муслин (muslin)), лёгкая техническая ткань (light duck), лёгкая канва (light 
canvas), дёним (или джинса; denim), дрилл (drill), хаки (khaki), и тяжёлая канва (heavy canvas). К такой категории хлопкового 
волокна относится около 33% от всего мирового производства хлопкового волокна. 
 
Многим, наверное, будет интересна сводная таблица с типичными данными о характеристиках качества хлопкового волокна, 
используемого для изготовления некоторых видов готовых тканей; таблица приводится ниже:- 
 

Typical Cotton Properties For Selected Fabrics 
Типичные Свойства Хлопка Для Выбранных Тканей 

Fabric 

Ткань 

Yarn Count, NE 

Номер Пряжи, NE 

Upper Half Mean 
Length, inches 

Средняя Длина 
Более Высокой 

Половины, дюймы 

Strength, g/tex 

Крепость, г/текс 

Micronaire 

Майкронэйр 

Maturity Ratio 

Соотношение Со 
Зрелостью 

Denim 4/1–20/1 0.92–1.10 24–30 3.0–5.0 0.80–0.90 

Toweling 8/1–22/1 0.93–1.10 24–30 3.5–5.5 0.80–0.90 

Twill 15/1–30/1 1.03–1.12 24–32 3.5–4.9 0.85–0.95 

Corduroy 15/1–30/1 1.06–1.14 24–32 3.8–5.5 0.90–1.00 

Velvets 20/1–40/1 1.06–1.16 24–32 3.7–4.9 0.90–1.00 

Sheeting 20/1–60/1 1.07–1.16 24–32 3.8–4.6 0.90–1.00 

Shirting 20/1–60/1 1.10–1.18 26–32 3.7–4.4 0.90–1.00 

Rugs 3/1–6/1 0.95–1.08 24–30 ≥ 5.0 0.80–1.00 

Home Furnishings 

Sheer 15/1–60/1 1.06–1.16 24–32 3.5–4.9 0.90–1.00 

Heavy 3/1–12/1 0.95–1.10 24–30 3.2–5.0 0.80–0.90 

Knit (18–28 cut) 

Single 16/1–40/1 1.04–1.14 24–32 3.5–4.9 0.85–1.00 

Double 20/1–60/1 1.06–1.16 24–32 3.4–4.6 0.90–1.00 
Источник:- © 2001 Cotton Incorporated 

 
 
ЛИНТ 

 
В разных странах мира Хлопковый линт (Cotton linters) получают при линтеровании (delinting) семян Хлопчатника на разных 
производствах. В США его получают на маслобойных предприятиях, оснащённых линтерами, на которые семена с 
оставшимися на них короткими волоконцами поступают с предприятий, осуществивщих первоначальное волокноотделение. В 
странах Средней Азии линт получают на хлопкоочистительных заводах, оборудованных и линиями волокноотделения и 
линиями линтерования. Процесс линтерования происходит в большинстве случаев в три этапа, или три съёма. Получаемый в 
процессе первого съёма (first cut) хлопковый линт имеет самую большую длину волокна, второго съёма (second cut) – 
меньшую длину волокна и третьего съёма (third cut) – самую малую длину волокна. В дальнейшем в зависимости от длины и 
качества волокна хлопковый линт используется для переработки в:- (i) сырьевые текстильные материалы; и (ii) чистую 
целлюлозу. Хлопковый линт представляет собой недоразвитое, тонкое, очень короткое, извитое шелковистое волокно, 
оставшееся после джинирования (или волокноотделения) и содержащее в себе 90–91% альфа целлюлозы (alpha cellulose), 
1.5–2.0% пентозанов (pentosan), 2–3% лигнинов (lignin), 1.0–1.5% золы (ash) и 4–5% иных веществ. Из всех растительных 
материалов хлопковый линт содержит наибольшее количество целлюлозы, к примеру, используемая в промышленных целях 
древесина содержит лишь 50–58% целлюлозы. 
 
При переработке в сырьевые текстильные материалы хлопковый линт идёт на изготовление:- матрацного ворса (mattress 
fleece), материала для обивки мебели (upholstery material), и войлока (felt); в Китае, например, наиболее длинный по 
штапельной длине линт используется в производстве материала для изготовления так называемых толстовок (sweat shirts). 
При переработке в чистую целлюлозу получаемые материалы используются как:- (i) химически трансформированный чистый 
линт (chemically transformed pure linters), и (ii) фиброзная целлюлоза (fibrous cellulose). Получаемая в чистом виде хлопковая 
целлюлоза обладает наиболее ценными качествами:- она не растворяется в воде, спирте и эфире. Химически 
трансформированный чистый линт используется:- (i) в производстве медноаммиачного искуственного шёлка (cuprammonium 
rayon), полого волокна для диализа (hollow fiber for dialysis), вискозного волокна (viscose fiber), колбасной вискозной оболочки 
(viscose sausage skin); (ii) в производстве ацетат целлюлозы (cellulose acetate) для:- литьевой массы (injection moulding mass), 
фотоплёнки (photo film), масляного лака (varnish); (iii) при дальнейшей переработке чистой хлопковой целлюлозы с помощью 
азотной кислоты для получения нитроцеллюлозы или нитрата целлюлозы (cellulose nitrate), растворимой в спирте, эфире и 
ацетоне до густого клейкого вещества:- использования его в хирургии, для масляного лака (varnish) и лака для ногтей 
(fingernail polish), целлулоида (celluloid), и бездымного пороха (smokeless gunpowder) или пироксилина – сильного взрывчатого 
вещества, твёрдого ракетного топлива (solid rocket propellant); (iv) в производстве простого эфира целлюлозы (cellulose ether). 
Фиброзная целлюлоза используется в производстве:- качественной бумаги для печати и писем (fine print and letter paper), 
банкнот и бумаг для документов (banknotes and document papers), бумаг для художественной печати (art papers), бумаги для 
лабораторных и диагностических целей (laboratory and diagnostic papers), технических бумаг (technical papers), 
фильтрационного слоя (filtration layer), и ворса (fleeces). Под высоким давлением хлопковая целлюлоза превращается в 
глюкозу, которую в дальнейшем при помощи микроорганизмов превращают в спирт, применяемый в основном для 



изготовления синтетического каучука. Линт также используется в качестве сырья для производства различной медицинской и 
гигиенической абсорбирующей продукции, например, хлопковых крэповых бинтов (cotton crepe bandages), хлопковых ватных 
дисков (cotton wool discs или cotton rounds), хлопковых палочек (cotton buds), хлопковых шариков (cotton balls), влажных 
салфеток (fresh mates), покрытий сидений для унитазов (toilet seat covers) и прочих. 
 
В разных хлопковозделывающих странах имеются весьма отличающиеся друг от друга стандарты на линт. В Австралии, 
например, под линтом понимаются извитые (curly), тонкие (fine) и очень короткие волокна (very short fibers) менее 3 
миллиметров (мм) в длину. В Индии, Китае и Пакистане существует градация линта, согласно которой штапельная длина 
(staple length) волокна линта первого съёма (first cut linters) является самой длинной и находится в диапазоне 5–10 мм, линта 
второго съёма (second cut linters) – более короткая и находится в диапазоне 2–5 мм, линта третьего съёма (third cut linters) – 
самая короткая и находится в диапазоне 1.6–2.0 мм. Причём в Индии линт первого съёма имеет бесцветный или светлый 
(clear) окрас, линт второго съёма может дополнительно включать буроватый (clear to brown) окрас, а линт третьего съёма 
имеет характерный буроватый (brown) окрас. А в странах бывшего СССР линт по штапельной длине волокна подразделялся 
на три типа:- I Тип – 13/14 и более мм, II Тип – 7/8–12/13 мм, и III Тип – 6/7 мм и менее; все три типа шли в производство 
ацетилцеллюлозы, а на изготовление нитроцеллюлозы шёл лишь II Тип. Кстати, в странах бывшего СССР компании, 
занимающиеся независимой экспертизой качества хлопка, не занимались отбором проб и классификацией линта. Они 
объясняли это тем, что линт составляет очень малую долю от партии собранного хлопка-сырца одного сорта, что в результате 
приводит к тому, что в одной кипе линта может наблюдаться скопление материала абсолютно разного сорта, что не позволяет 
классифицировать его по сортам. Покупатель такого линта фактически покупал ‘кота в мешке’. 
 
 
УЛЮК 

 
Хлопковый волокнистый улюк (Cotton motes или gin motes) это очищенные волокнистые отходы от джинов, 
волокноочистителей всех марок, семеочистителей до первого линтерования, регенераторов при переработке волокнистых 
отходов хлопка-сырца и конденсоров хлопкового волокна. По внешнему виду он представляет собой массу недоразвитых 
щуплых семян (улюка) Хлопчатника с различной степенью опушённости с примесью сцепившегося вместе с улюком волокна в 
свободном состоянии, волокнистых пороков и сора. Цвет улюка может быть белым, бледно-желтоватым, кремовато-жёлтым 
до светло-бурого. Улюк содержит 30–40% и более чистой волокнистой части, а массовая доля сорных примесей составляет 
14–20%. Используется в местной промышленности. 
 
 
СЕМЕНА 

 
В каждой коробочке Хлопчатника образуется по 20–40 семян (seeds). Семя состоит из оболочки, эндосперма и зародыша. У 
культурного Хлопчатника семя крупное, яйцевидной или неправильно грушевидной формы, имеющее тёмно-коричневую 
окраску. Длина семени составляет приблизительно 12–14 миллиметров (мм), диаметр в широкой части – 6–8 мм. Вес 1 000 
штук семян составляет в среднем 90–110 граммов (г), но доходит и до 160 г. У диких видов Хлопчатника семя более мелкое. 
Семена Хлопчатника составляют от 40 до 62% (в среднем от 55 до 62%) от веса собранного хлопка-сырца. В 1 кг хлопка-
сырца содержится 6 500–10 000 семян. Каждое семя состоит их двух элементов:- (i) шелуха (hull), от наружного слоя которой 
отделяются волокно (lint) и линт (linters); и (ii) ядро или зерновка (kernel), из которого вырабатывается беззапашное масло 
(flavourless oil) с низким содержанием холестерина (low in cholesterol) и шрот (meal). Объём питательных веществ в семени 
зависит от пропорций скорлупы (husk) и волокна, содержащихся в хлопке-сырце. Иногда для получения более ценной 
продукции скорлупу семян отделяют (decorticate) от ядра до отжима (crushing), но чаще для экстрагирования масла 
используется целиковое семя. Семена Хлопчатника содержат 20–29% жира и 20–22% белка. В эндосперме хлопкового семени 
в среднем содержится 35.3% масла, 33.1% белкового вещества, 6.5% воды, 0.15–2.86% госсипола (ядовитое вещество, 
относящееся к гликозидам) и другие вещества, включая соединённые с ним углеводы и фосфорные вещества. Белковая часть 
эндосперма содержит многочисленные беспорядочно расположенные мелкие канальцы, наполненные хлопковым маслом. 
 
Хлопковые семена (cotton seeds) используются не только для посева в предстоящем сезоне, но и во многих отраслях 
промышленности. Доля семян, выделяемых для посева, составляет в среднем около 5% от всего объёма получаемых семян; 
такова практика в развитых странах, возделывающих Хлопчатник. Львиная доля оставшихся семян идёт в переработку на 
предприятия других отраслей экономики для дальнейшего производства из них:- (i) рафинированного масла (refined oil) для:- 
маргарина (margarine), масла для обжига (baking oil), в том числе лопастей вертолётов, масла для салатов и приготовления 
пищи (salads and cooking), и майонеза (mayonnaise); (ii) очищенных остатков (refining residues) для:- мыла (soap), средств 
косметики (cosmetics), фармацевтических препаратов (pharmaceuticas), жирных кислот (fatty acids), резины/пластмассы 
(rubber/plastics), инсектицидов (insecticides), гидроизоляции (waterproofing), покрытия кожи (coating of leather), бумаги и 
текстильной продукции (paper and textiles); (iii) масляного жмыха (oil cake) для:- высокопротеинового шрота (high protein meal) 
или цельнозёрной муки (wholemeal), комбикорма (feed) большинству животных, удобрения (fertilizer); и (iv) шелухи (hulls) для:- 
комбикорма животным (animal feed), удобрения (fertilizer), отрубей (bran), упаковки (packaging), и синтетической резины 
(synthetic rubber). 
 
Учёные подсчитали, что мировая выработка семян Хлопчатника способна удовлетворить потребность в белках для пятисот 
миллионов человек и для нескольких миллиардов различных животных. 
 
 
МАСЛО 

 
Семена Хлопчатника в общемировом сопоставлении являются четвёртым по величине источником растительного масла 
(vegetable oil). Получаемое хлопковое масло (cottonseed oil) относится к растительному жирному маслу, вырабатываемому на 
маслобойных предприятиях из семян Хлопчатника посредством прессования (прессовым способом) или экстракции (способом 
экстракции). В нём отсутствует холестерин (или холестерол (cholesterol)), оно богато полиненасыщенными жирами 
(polyunsaturated fats). Хлопковое масло содержит высокие уровни антиоксидантов (antioxidants) (витамин Е), которые 
способствуют его длительному хранению и использованию. В зависимости от селекционного сорта и места возделывания 
Хлопчатника в состав хлопкового масла входит 40–48% линолиновой кислоты, которая вместе с арахиновой кислотой 



выполняет роль витамина С, необходимого для организма человека, а также другие масляные кислоты – 30–35% олеиновая, 
20–22% пальмитиновая (palmitic), до 3% стеариновая (stearic), до 1.3% арахиновая, 0.3–1% миристиновая (myristic), а также 
красильные вещества и другие соединения. Хлопковое масло имеет иодное число 100–116, кинематическую вязкость при 20 
°С 66.6·10

–6
 м

2
/сек. При прессовании семян для извлечения масла используют выпаривание при высокой температуре, 

которая разрушает многочисленные канальцы эндосперма, в результате чего частицы масла выделяются из них с 
образованием густой мезги. Далее эта мезга подвергается прессованию под большим давлением, после которого выделяется 
нерафинированное масло и остаётся жмых. Нерафинированное хлопковое масло содержит в себе пигмент госсипол – 
ядовитое вещество, наличие которого определяет цвет и качество масла. Нерафинированное хлопковое масло обладает 
красно-бурым, иногда почти чёрным цветом, со своеобразным запахом и горьким вкусом. Для использования в пищевой и 
химической промышленности полученное масло подвергают дальнейшей очистке – рафинированию. 
 
Рафинированное хлопковое масло обладает соломенно-жёлтым цветом. Оно применяется в пищу, для производства 
маргарина, кулинарных жиров, консервов, олифы, резины, свечей, эмульгатора и другого. В процессе рафинирования из него 
выделяется осадок, используемый для изготовления мыла. Из хлопкового масла вырабатывают также пищевой саломас, 
используемый в производстве маргарина. Кроме того, подвергая хлопковое масло химической обработке, из него получают 
чистый глицерин и масляную кислоту. В качестве первичного сырья глицерин используется в фармацевтической 
промышленности для изготовления нитроглицерина – лекарственного средства для лечения сердечно-сосудистых 
заболеваний, а также в парфюмерной промышленности для производства косметических средств. 
 
При замораживании хлопкового масла его можно разделить на две фракции:- жидкую и твёрдую (27%). Жидкая фракция 
служит сырьём для изготовления олиф и лаков. Твёрдая фракция используется для изготовления различных пищевых 
концентратов, а также в кондитерской промышленности в качестве заменителя кофейных масел. 
 
 
ЖМЫХ 

 
После отжима или экстрагирования масла из семян Хлопчатника остаётся твёрдый остаток – хлопковый жмых (Cotton cake), 
содержащий в себе более 36% протеина (или белка). В зависимости от типов оборудования, использующегося при экстракции 
масла, в хлопковом жмыхе содержится остаточное масло. Например, у хлопкового жмыха, полученного с помощью 
гидравлического пресса (hydraulic press) содержание остаточного масла находится в диапазоне от 4 до 8%, полученного с 
помощью винтового или шнекового пресса (screw press) – в диапазоне от 3 до 5%, а при экстракции растворителем (solvent 
extraction) – менее 3%. В смеси с другими кормами хлопковый жмых идёт на корм скоту (stock feed), но по причине того, что в 
нём находится пигмент госсипол (ядовитое вещество), жмых скармливают скоту в малых количествах. В настоящее время 
имеются технологии удаления пигментных желез (pigment glands) хлопкового семени, содержащих госсипол, для 
последующего получения полуфабрикатной продукции, используемой в конечной продукции в питании человека. 
 
В эндосперме хлопкового семени содержится 0.15–2.86% госсипола, а в корнях Хлопчатника – 1.29–3.0% госсипола. Госсипол 
применяется:- в медицине в качестве лекарственного средства для лечения ряда заболеваний; в сельском хозяйстве для 
изготовления средств борьбы с вредителями растений; и в промышленности для изготовления смолы, пластмассы и другого. 
 
 
ШРОТ 

 
Хлопковый шрот (Cotton meal) является побочным продуктом маслодельного (или маслоэкстракционного) производства. 
После получения из семян хлопкового масла остаются скорлупа (husk) и раздавленные зёрна (kernels). Оставшаяся масса 
зёрен подвергается дальнейшему измельчению, в результате которого получается шрот – порошок зеленоватого цвета, 
богатый азотом и белком. Он используется в качестве концентрированного корма крупному рогатому скоту и другим 
животным, для производства удобрений и других целей. 
 
 
ШЕЛУХА 

 
Хлопковая шелуха (или Хлопковая кожура (Cotton hull)) – твёрдая оболочка семян, покрытая короткими волокнами, 
получаемая на хлопкоперерабатывающих и маслобойных или маслодобывающих предприятиях посредством отделения 
оболочки хлопкового семени от эндосперма. Средний выход шелухи при шелушении семян Хлопчатника составляет 31.4% их 
массы, но временами достигает и 50% веса семян, остающихся после волокноотделения. В зависимости от селекционного 
сорта и сорта по качеству Хлопчатника шелуха содержит в себе 36–48% целлюлозы, 20–31% лигнина, 18–28% пентозанов, и 
3–7% дубильных веществ. На гидролизных предприятиях под большим давлением из получаемой из шелухи целлюлозы 
извлекают глюкозу и ксилозу. Полученную глюкозу с помощью микроорганизмов превращают в спирт, применяемый в 
основном в производстве синтетического каучука. Входящий в состав шелухи лигнин используется в производстве удобрений, 
в частности аммонизированного лигнино-суперфосфата. Также при переработке шелухи под определённым давлением и 
температуре с помощью серной кислоты из неё вырабатывают раствор – пентозан, который в дальнейшем выпаривается и 
очищается, превращаясь в кристаллики для синтеза различных веществ. Посредством гидролиза из пентозана изготавливают 
пентозу. В химической промышленности из шелухи изготавливают фурфуроловый (furfural) спирт и смолу, которая 
используется для производства несгораемых пластических покрытий и пористых пластмасс. Кроме того, хлопковую шелуху 
используют в качестве сырья при производстве комбижира для корма скоту, различных красок и дубильных веществ. 
 
 
ЛИСТЬЯ 

 
Листья Хлопчатника (Cotton leaves) являются органами растения, которые поглощают из воздуха углекислый газ. Этот газ, в 
свою очередь, разлагается в них, а остающийся углерод (карбонат) идёт на образование растительных тканей; образующийся 
в этом процессе кислород уходит в воздух. Листья Хлопчатника могут использоваться для получения из них лимонной и 
яблочной кислоты, которые применяются в пищевой и текстильной промышленности, в медицине и фототехнике. Получение 



этих кислот из Хлопчатника – менее затратное производство, нежели лимонной кислоты из сахара или яблочной кислоты 
путём синтеза из бензола. Листья Хлопчатника содержат 5–12% лимонной кислоты. 
 
 
СТЕБЛИ 

 
После сбора хлопка-сырца растение Хлопчатник продолжает состоять из корня, кустистого стебля (stalk), остатков коробочек 
(створок) и незначительного количества мелкого волокна. Стебель Хлопчатника морфологически состоит из коры, луба, 
древесины и сердцевины. Древесная часть стебля составляет 63–65%, кора и луб – 28.6–29.7%, коробочки – 3–5% и 
сердцевина – около 3% от общей массы. По длине волокна имеется такая обобщённая информация:- волокна луба – 1.85 мм, 
волокна древесины – 0.79 мм, а ширина волокон различных частей стебля примерно одинакова – 18–20 мкм. В зависимости от 
разновидности стебли Хлопчатника содержат около 69% голо-целлюлозы (holo-cellulose), 27% лигнина (lignin), и 7% золы 
(ash); со слов специалистов целлюлозной отрасли – это данные чистых лабораторных исследований, а на деле по их словам в 
стеблях Хлопчатника находится приблизительно лишь 30% целлюлозы. Получаемая из стеблей Хлопчатника кислородно-
щёлочная и натронная целлюлозы, и в меньшей мере азотнокислая целлюлоза вполне пригодны для производства бумаг и 
картона различного назначения. Кроме того, такую целлюлозу можно направлять в производство натриевой соли 
карбоксиметилцеллюлозы (На-КМЦ или Na-КМЦ). Из 1 т стеблей Хлопчатника можно выработать до 4 литров (л) спирта. 
Стебли Хлопчатника (Cotton stalks) хорошо сохраняются в насыпном, прессованном и измельчённом состоянии и в течение 
года и более существенно не изменяют своего химического состава, но при этом отличаются существенной неоднородностью, 
как по виду, так и по плотности стебля. Высохшие стебли Хлопчатника, известные в Узбекистане как Гузопая (Guzopaya), 
которые остаются после сбора урожая в огромном количестве (от 2.34 тонн с одного гектара (т/га) (при машинном 
выкорчёвывании (machine uprooting)) до 5.7 т/га (при выкорчёвывании вручную (hand uprooting)) по официальным данным из 
Узбекистана и до 30 т/га по фактическим данным от хлопкоробов) после сбора хлопка-сырца, можно также использовать либо 
в качестве простейшего древесного топлива (как это было раньше), либо перерабатывать их в топливные гранулы (pellets) и 
брикеты (briquets), в сжатые блоки (compressed blocks), в древесно-стружечные плиты (particle boards) и (твёрдые) 
древесноволокнистые плиты ((hard) fiberboards), а также в добавку в корм крупнорогатому скоту (в виде выдавленных 
продуктов (extruded products)). 
 
В хлопкопроизводящих регионах бывшего СССР для корчёвки стеблей Хлопчатника использовали специальные машины – 
корчеватели-валкоукладчики и корчеватели-измельчители. Стебли также скашивали практически под корень специальными 
роторными косилками-измельчителями, а остатки наряду с корнями запахивали в землю плугами с предплужниками. Сейчас в 
некоторых странах Средней Азии после сбора хлопка-сырца фермерам и местным жителям разрешают корчевать вручную 
высохшие стебли вместе с корнями. Как правило, они используют их в качестве топлива. Но в корнях Хлопчатника того же 
госсипола содержится 1.29–3.0%, то есть больше, чем в эндосперме его семян. 
 
Говоря о промышленной переработке всех составляющих Хлопчатника, следует упомянуть и о естественной убыли в 
процессе их переработки вследствие ряда факторов. Как правило, такая убыль связана не только с засорённостью и 
некачественностью самого хлопка, или с выбором хлопка не того качества, которое требуется для выработки какой-то 
конкретной продукции, но также и с несовершенством оборудования, используемого при переработке. Вот, например, средний 
процент естественной убыли хлопкового волокна и пряжи из него при изготовлении различной текстильной продукции по 
данным на 1980:- (1) в прядении при выработке ткацкой и трикотажной пряж (weaving and knitting yarns) – 10%; гребенных пряж 
(combed yarns) – 20%; швейных ниток (sewing threads) – 35%; и (2) в ткачестве при выработке штапельных тканей (staple 
fabrics) – 5% и махрового полотна (terry cloth) – 10%. Конечно же с продолжающимся развитием технологий уровень таких 
потерь может быть заметно снижен, но иногда встречаются руководители производств, которые умышленно идут на списание 
максимального уровня потерь в целях получения неучтённой продукции. 
 
Как бы то ни было, всё ранее сказанное подтверждает большую ценность Хлопчатника как сырья для различных отраслей 
промышленности при изготовлении многогранной конечной продукции и полуфабрикатов. Этим Хлопчатник существенно 
отличается от всех других сельскохозяйственных культур. 
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КАЧЕСТВО И КЛАССИФИКАЦИЯ ХЛОПКОВОГО ВОЛОКНА 
 
Мировые преобразования в сфере сельского хозяйства, промышленности и торговли привели и к развитию хлопководства в 
тех регионах, где это возможно; а поскольку цена хлопкового волокна определяется его качеством, то при всём сложившемся 
многообразии Видов Хлопчатника и получавшегося из него волокна у участников рынка хлопка стала возникать острая 
необходимость в повсеместной и единообразной унификации характеристик качества хлопкового волокна. В целом качество 
получаемого из Хлопчатника волокна зависит от множества факторов, среди которых:- климатические и погодные условия в 
ареале возделывания, определяющие начало и окончание вегетационного периода и диктующие продолжительность самого 
вегетационного периода; Селекционный Сорт (или Разновидность (Variety)) Хлопчатника; практика возделывания и уборки; и 
методы волокноотделения (или джинирования). И главным среди них является выбор для возделывания соответствующего 
Селекционного Сорта Хлопчатника, который будет предопределять не только продолжительность вегетационного периода, но 
и все те характеристики качества получаемого из него волокна, которые, в свою очередь, лягут в основу выработки из него той 
или иной пряжи соответствующих назначений и номеров. 
 
Роль, которую играет качество хлопкового волокна при его продаже, уникальна в сравнении с продажами всех других овощных 
и фруктовых сельскохозяйственных культур. Только лишь качество хлопка выражается целым множеством параметров, в то 
время как качество других полевых сельскохозяйственных культур определяется одним или двумя, а фруктов и овощей – 
всего лишь несколькими параметрами. При этом, качество хлопка на начальном периоде очистки приходится определять 
дважды:- сначала при формировании бунтов или модулей (modules) определяется качество хлопка-сырца с тем, чтобы 
каждый бунт или модуль содержал хлопок-сырец одного качества, потом – после волокноотделения (или джинирования 
(ginning)) хлопкоочистительным предприятием (ginnery) с тем, чтобы определить качество полученного хлопкового волокна. От 
того какой сорт имеет данное хлопковое волокно, его стоимость может различаться вдвое. Кроме того, из хлопкового волокна 
того или иного качества можно произвести пряжу лишь определённого качества и в определённом количестве. Чем выше 
качество хлопкового волокна, тем более высокий номер пряжи и большее количество может быть произведено прядильной 
фабрикой из одного и того же количества хлопкового волокна. 
 
Так сложилось исторически, что качественные характеристики хлопкового волокна определяются как классификаторским 
методом (или органолептическим методом) непосредственно классификаторами (или классёрами), так и инструментальным 
методом с помощью измерительных приборов. В настоящее время оба этих метода существуют, хотя классификаторы (или 
классёры), определяющие качество подготовки, цвет и длину волокна по внешнему виду, для определения иных параметров 
качества волокна также вынуждены использовать измерительные приборы. 
 
Во многих странах мира действуют свои стандарты на качество хлопкового волокна, но при этом не все страны мира вывозят 
его за свои пределы. С целью унификации и во избежание путаницы с многочисленными классификациями качества 
хлопкового волокна, а также вследствие значительных объёмов хлопкового волокна Соединённых Штатов Америки, 
вывозимого в разные страны мира, в начале ХХ века Департамент Сельского Хозяйства США предложил международным 
торговцам хлопком принять за основу классификации хлопкового волокна Официальные Стандарты Соединённых Штатов на 
Хлопок (Official Cotton Standards of the United States), точнее на хлопковое волокно. Данное предложение было принято ими и 
оформлено в виде Соглашения об Универсальных Стандартах на Хлопок (The Universal Cotton Standards Agreement). В этой 
связи изначально купленное в той или иной стране по классификации национального стандарта хлопковое волокно в 
дальнейшем котировалось и перепродавалось по классификации универсальных стандартов на хлопок. 
 
История Развития Соглашения Об Универсальных Стандартах На Хлопок 

 
В давние времена, когда производство и переработка хлопкового волокна были строго ограничены, участники хлопкового 
рынка использовали частные типы (private types) или фактические образцы из отгружаемых партий продукции. Все отдельные 
качественные характеристики хлопкового волокна можно было бы перечислить по пальцам на руке, причём подход к их оценке 
и определению отличался практически в каждой крупном регионе торговли. С расширением текстильной промышленности в 
странах Европы и Северной Америки стала возникать серьёзная потребность всех участников международного рынка хлопка в 
унификации методов оценки качества хлопкового волокна, закладывавшихся в основу его ценообразования, остававшегося к 
тому моменту стихийным и самопроизвольным. Кстати, некоторые историки и экономисты считают, что и сам так называемый 
Промышленный Переворот (Industrial Revolution) начался в Великобритании и прежде всего с текстиля, выработанного из 
хлопкового волокна. Первые попытки разработать стандарты на хлопковое волокно были предприняты в Ливерпуле, 
Соединённое Королевство. Именно тогда Британские купцы, получавшие хлопковое волокно главным образом из Вэст Индии 
(West Indies) и Ливэнты (или Леванты (Levant)), начали маркировать и классифицировать его по региону происхождения. Так в 
период с 1607 по 1780 появились два сорта хлопкового волокна:- Сайрэс (Cyrus) и Сэлониа (Salonia), которые были 
заимствованы из самой Вэст Индии от названий двух популярных тогда сортов. Процесс классификации хлопкового волокна 
на основе характеристик качества появился благодаря Ливерпулскому хлопковому брокеру Дьжошуа Холту (Joshua Holt), 
который в период с 1775 по 1785 стал торговать на основе производимой им оценки качества хлопкового волокна. Очень 
скоро появились и названия сортов в зависимости от качества хлопкового волокна, так, в начале 1800-х в ходу у Ливерпулских 
хлопковых брокеров был уже и термин Средний (Middling), который действует и по сей день. В 1808 компания Дьжеймз Мори 
Энд Ко. (James Maury & Co.) (или Maury’s Price Current), принадлежавшая Американскому купцу Дьжеймзу Мори, 
проживавшему в Ливерпуле, приступила к классификации Американского Хлопка из Морских Островов (Sea Island Cotton), 
который возделывался на влажных побережьях и островах штатов Джорджия, Флорида и Южная Каролина. В результате у 
данного высококачественного хлопкового волокна появились сорта по качеству:- Превосходный (Fine), Хороший (Good), 
Средний (Middling), Обычный (Ordinary) и Запятнанный (Stained). Но Американский Нагорный Хлопок (или Хлопок С 
Возвышенностей) (Upland Cotton), расположенных вдоль Восточного побережья США, по-прежнему классифицировался в 
Ливерпуле лишь по стране происхождения. Однако к 1825 Ливерпулские брокеры стали классифицировать уже и Нагорный 
Хлопок, для которого применялись следующие описательные сорта по качеству:- Превосходный (Fine), Хороший (Good), 
Хороший Приемлемый (или Подходящий или Посредственный) (Good Fair), Приемлемый (или Подходящий или 
Посредственный) (Fair), Средний (Middling) и Обычный (Ordinary). Тем не менее, в самом начале 1800-х как в США, так и в 
Великобритании, торговцы хлопковым волокном продолжали классифицировать его и по географическому признаку, который 
формировался не только по стране происхождения, но и имел различия по региону происхождения в конкретной стране. Так, 
Американский Хлопок из так называемых Морских Островов продавался под следующими торговыми названиями сортов:- Из 
Дьжодьжэ (Georgia’s) или Дьжодьжэ Боуд (Georgia Bowed), Из Флоридэ (Florida’s) и Лоты Островного Урожая (Island Crop Lots); 



а Нагорный Хлопок продавался под следующими названиями сортов:- Бэндёз (Benders), Кейнбрэйкёз (Canebrakers), Из 
Северной Дьжодьжэ (North Georgia’s), Олынз (Orleans), Пилоз (Peelers), Ривёз (или Реки (Rivers)), Сэнти (Santee), Короткий 
Штапель (Short Staple), и Техасские Чернозёмы (Texas Blacklands). Хотя даже в самих США такие названия применялись не во 
всех частях местного Хлопкового Пояса (Cotton Belt). Впрочем, вплоть до 1860 в некоторых районах Хлопкового Пояса, 
хлопковое волокно продолжали классифицировать с применением лишь двух описательных терминов:- Хороший (Good) и 
Жалкий (Sorry). Чуть позже термин Хлопок Из Морских Островов был выведен из употребления, а термин Нагорный Хлопок 
или Хлопок С Возвышенностей стал относиться к любому хлопковому волокну со средней штапельной длиной. 
 
Впервые официальный стандарт, применявшийся для классификации хлопкового волокна, был принят в Ливерпуле в 1841 при 
создании Ливерпулской Ассоциации Хлопковых Брокеров (Liverpool Cotton Brokers’ Association) и немногим позже в 
сопернической Ливерпулской Бирже Хлопка (Liverpool Cotton Exchange), преобразованных 04 Сентября 1882 в Ливерпулскую 
Хлопковую Ассоциацию Лимитид (Liverpool Cotton Association Limited). Хотя в период с 1833 по 1913 эта ассоциация 
использовала три комплекта стандартов (three sets of standards) на Американский Хлопок, представлявших по их 
региональным торговым названиям Нагорный (Upland), Заливный (Gulf) и Техасский (Texas) Хлопок соответственно. Все они 
шли под маркой Ливерпулских Стандартов (Liverpool Standards). И кстати, всё хлопковое волокно из США, за исключением из 
Морских Островов (Sea Islands) и Аризоно-Египетского (Arizona-Egyptian), относилось к Нагорным Видам (Upland Species) 
Хлопчатника. Никто уже не может сказать сейчас, как и откуда они появились, но многие склоняются к мысли о том, что они 
стали предметом эволюции использования в качестве сверочных образцов качества частных торговых типов хлопкового 
волокна. Однако в отношении самих этих трёх региональных торговых названий была всё же ясность, несмотря на то, что 
каждое из них могло состоять из множества иных составляющих названий, которые более чётко конкретизировали 
характеристики хлопкового волокна и ареал выращивания самого Хлопчатника. 
 
В частности, под Нагорным Хлопком (Upland Cotton) подразумевалось хлопковое волокно из США, составлявшее основу всего 
урожая Хлопчатника, выращенного в континентальных районах хлопкосеющих Штатов этой страны, но главным образом в 
Северной Каролине (North Carolina), Южной Каролине (South Carolina), Джорджии (Georgia), Алабаме (Alabama), Теннесси 
(Tennessee), и Вирджинии (или Виргинии) (Virginia), кроме того большое количество хлопкового волокна из Хлопчатника, 
выращенного на холмистых (hilly) землях Штатов Миссисипи (Mississippi), Луизиана (Louisiana), Техас (Texas) и Арканзас 
(Arkansas), также продавалось под одним общим названием Нагорный Хлопок. Всреднем длина штапелька такого хлопкового 
волокна варьировалась в диапазоне от 7/8 дюйма (7/8”) до 1 дюйма (1” или 1 inch), хотя ряд длинноштапельковых 
Разновидностей (long-staple Varieties) Хлопчатника, успешно возделываемого в Нагорных районах (Upland districts), достигал и 
1-5/16 дюйма в длину штапелька. На некоторых участках предгорного плато Пидмант (Piedmont), простирающегося на 
некотором отдалении вдоль Атлантического побережья США между прибрежными долинами (coastal plains) и Горами 
Аппалачи (Appalachian Mountains), длина штапелька возделывавшегося там Хлопчатника очень часто превышала 1 дюйм, в то 
время как на песчаных холмах (sand hills) и прибрежных равнинах длина штапелька зачастую не достигала и 7/8 дюйма, и при 
этом волокно оттуда было более запушенным (fluffy). Вместе с тем волокно из возделывавшегося на участках плато Пидмант 
Хлопчатника было более ярким и имело кремовый (creamy) (или ‘румяный’ (‘bloom’)) цвет, которые привлекали внимание и 
больший интерес со стороны многих прядильщиков. Листья у этого Хлопчатника имели чёрный цвет и были мелкими, в то 
время как у Хлопчатника, возделывавшегося на песчаной почве (sandy soil) имели в большинстве случаев белый цвет и были 
более крупными и яркими. Возделывавшийся в Штатах вдоль Атлантического побережья США созревший Хлопчатник, при его 
оставлении в поле, менял цвет волокна быстрее, нежели Хлопчатник, возделывавшийся на землях более Западных Штатов. 
Он принимал голубоватый отлив (bluish cast) и зачастую был пятнистым (spotted) или слегка окрашенным (tinged), когда 
выращивался на красной глинистой почве (red clay soil). Такое происходило в Восточных Штатах вследствие выпадения 
большего количества осадков в виде дождей и ливней во время сбора урожая. 
 
Что касается так называемого Заливного Хлопка (Gulf Cotton), то само название указывало на то, что данное хлопковое 
волокно было получено из Хлопчатника, возделывавшегося в Штатах, граничащих с Мексиканским Заливом (Gulf of Mexico), и 
расположенных в бассейне Реки Миссисипи (Mississippi River). Международные торговцы хлопковым волокном использовали 
это название применительно к волокну, имевшему длину штапелька 1-1/16 дюйма и немногим выше, нежели к базовому 
волокну Нагорного Хлопка, имевшему длину штапелька в диапазоне от 7/8 дюйма до 1 дюйма, причём независимо от того, 
был ли сам Хлопчатник выращен в Штатах, граничащих с Мексиканским Заливом, или в каком-то другом регионе. Но с другой 
стороны, длина штапелька не предопределяла сорт волокна или его регионального торгового названия, поскольку 
значительное количество волокна с длиной штапелька от 1-1/16 до 1-1/8 дюйма, производилось из Хлопчатника, выращенного 
в Нагорных районах хлопкосеющих Штатов. Цвет волокна Заливного Хлопка был более белым, а частицы листьев в нём часто 
были более крупными и более чёрными, нежели в волокне Нагорного Хлопка или Техасского Хлопка (Texas Cotton). Кроме 
того, волокно Заливного Хлопка обладало тем, что торговцы хлопком называли ‘Более Тяжёлой Плотностью И Упругостью На 
Ощупь’ (‘Heavier Body’). Следует отметить также, что при фактической торговле хлопковым волокном слово ‘Заливный’ в 
названии Хлопка использовалось нечасто, вместо него чаще использовались торговые названия, имевшие более 
определённые значения, в частности, ‘Пилоз’ (или ‘Обдирки’ (‘Peelers’)), ‘Бэндёз’ (или ‘Громадьё’ (‘Benders’)), ‘Ривёз’ (или 
‘Реки’ (Rivers)), ‘Кейнбрэйк’ (или ‘Тростниковый Папоротник’ (‘Canebrake’)) или ‘Кейнбрэйкёз’ (‘Canebrakers’), и ‘Красная Река’ 
(‘Red River’), которые были присущи так называемым Разновидностям (или Селекционным Сортам (Varieties). Так, под 
названием ‘Пилоз’ (или ‘Обдирки’ (‘Peelers’)) скрывалась Разновидность Хлопчатника, однако со временем и это название 
использовалось редко, но когда всё же использовалось, то скорее всего без разбора относилось к Хлопчатнику Дэлта из 
Миссисипи с длиной штапелька 1-1/4 дюйма (1-1/4-inch Mississippi Delta Cotton). Название ‘Бэндёз’ (или ‘Громадьё’ (‘Benders’)) 
не относилось к названию Разновидности Хлопчатника, но применялось к хлопковому волокну Хорошей Плотности И 
Упругости На Ощупь (good body), имевшему длину штапелька от 1-1/8 до 1-3/16 дюйма, то есть к длинноволокнистому 
Хлопчатнику, выращенному на землях вдоль берегов Рек Миссисипи (Mississippi River), Арканзас (Arkansas River) и Белой 
(White River). Считалось, что название данного Хлопка изначально применялось только к Хлопчатнику, выращивавшемуся в 
Штатах Миссисипи, Луизиана (Louisiana) и Арканзас (Arkansas), а также на землях вдоль излучин (bends) Реки Миссисипи. 
Название ‘Ривёз’ (или ‘Реки’ (Rivers)) применялось в отношении хлопкового волокна, полученного из Хлопчатника, 
выращенного в поймах (bottom-lands) рек, и имевшего среднюю плотность и упругость на ощупь (medium body) при длине 
штапелька в диапазоне от 1-1/16 до 1-1/8 дюйма, хотя если волокно из некоторых участков Дельты Реки Миссисипи 
(Mississippi Delta) имело лёгкую плотность и упругость на ощупь (light body), то его иногда относили к названию ‘Речки’ 
(‘Creeks’). Название ‘Кейнбрэйк’ (или ‘Тростниковый Папоротник’ (‘Canebrake’)), применялось к хлопковому волокну, 
полученному из Хлопчатника, выращенного в Южной и Центральной частях Штата Алабама (Alabama) на полоске (strip) 
чёрной земли прерий (black prairie land). Большая часть хлопкового волокна с таким названием имело твёрдую длину 



штапелька в 1-1/16 дюйма и продавалось по более высокой цене в сравнении с другим хлопковым волокном из Штата 
Алабама. 
 
Термин Техасский Хлопок (Texas Cotton) использовался в качестве торгового названия для волокна, полученного из 
Хлопчатника, выращенного в Штатах Техас (Texas) и Оклахома (Oklahoma). Волокно имело примерно такую же длину 
штапелька, что и у Нагорного Хлопка, за исключением Хлопчатника, выращенного на землях в бассейнах рек (river basins) и в 
чёрной прерии (black prairie), где длина штапелька обычно составляла диапазон от 1-1/16 до 1-1/8 дюйма. Техасский Хлопок 
пользовался большей популярностью у прядильщиков, нежели обычный Нагорный Хлопок, за счёт более тяжёлой плотности и 
упругости на ощупь (‘heavy body’), несмотря на то, что длина штапелька у них была одинаковой. От сезона к сезону качество 
волокна Техасского Хлопка менялось весьма существенно. Например, если сезон выдавался засушливым, то в отличие от 
обычного вырабатываемое хлопковое волокно было более грубым (harsher) и более коротким (shorter), а цвет его при этом 
мог иметь красноватый окрас (reddish tinge). За счёт жары и засухи большинство листьев на растениях Хлопчатника высыхало 
раньше времени обычного массового сбора урожая. Данное обстоятельство без сомнений объясняло тот факт, что в отличие 
от Заливного Хлопка и Хлопка из Атлантических Штатов (Atlantic States Cotton), листья такого Хлопчатника имели более яркий 
цвет и при высыхании становились более ломкими, что, в свою очередь приводило к появлению в волокне так называемого 
перечного (peppery) сора, то есть более мелкой по консистенции составляющей засорённости листьями. В волокне Техасского 
Хлопка, особенно из Штата Оклахома и Северной части Штата Техас, где из-за более короткого вегетативного периода, 
приводившего к тому, что всё волокно в верхних коробочках Хлопчатника оставалось недозрелым, часто содержалось 
большое количество остатков наружных створок (или кожиц) коробочки (boll hulls), шелухи (shale), и стебля (stalk). (Под 
Шелухой (Shale) понимались внутренние перегородки коробочки (inner lining of the boll), остатки которых содержались в 
хлопковом волокне после разрушения нераскрывшихся или несовсем раскрывшихся коробочек Хлопчатника и отделения от 
них и от семян самого волокна в процессе волокноотделения волокноотделителями (или джинами). 
 
В последствии в обращении появились ещё два торговых названия Американского Хлопка, ориентированные на 
классификацию хлопкового волокна в особых состояниях (classification of special-condition cotton lint):- (i) ‘Курачный’ (‘Bollies’) и 
(ii) ‘Сорванный’ Хлопок (‘Snapped’ Cotton) или ‘Машинный’ Хлопок (‘Machined’ Cotton). Нераскрывшиеся и полураскрытые 
коробочки Хлопчатника (bollies), известные в странах Средней Азии под названием Курак, обычно подвергались процессу 
волокноотделения (или джинирования) на ‘двухколосниковом’ волокноотделителе-шелушителе (или джине-шелушителе ‘с 
двумя колосниковыми решётками’) (‘double-rib’ huller gin), а получавшееся при этом волокно торговалось под названием 
‘Курачное’. Хлопковое волокно, полученное из курака, имело яркий желтоватый цвет (bright yellowish color), штапель был 
более мягким (softer), более пушистым (more fluffy) и более слабым (weak) в сравнении с нормально созревшим 
Хлопчатником. Кроме того, Курачное волокно содержало повышенное количество сора (trash), среди которого были частицы 
стебля Хлопчатника (pieces of the Cotton stalk), листья (leaves), кусочки створок коробочки (bits of burs) и шелуха (shale). 
Торговое название ‘Сорванный’ Хлопок (‘Snapped’ Cotton) или ‘Машинный’ Хлопок (‘Machined’ Cotton) относилось к хлопковому 
волокну, полученному из хлопка-сырца, собранного ближе к концу сбора урожая, когда вместе с открытыми и зрелыми 
коробочками Хлопчатника вместе с ними оказывались собранными и створки коробочки (burs). Хлопковое волокно под таким 
торговым названием, походящее на Курачное (Bollies) из-за количества содержащихся в нём шелухи (shale) и кожицы (hull), 
имело превосходное качество и могло быть отсортировано обычным способом. Конечно же качество такого волокна было 
ниже обычного. 
 
В 1871 в США была образована Ново-Орлеанская Биржа Хлопка (the New Orleans Cotton Exchange), участники которой 
утвердили для описания качества хлопкового волокна следующую градацию по сортам:- Хороший Средний (Good Middling), 
Строго (или Чётко) Средний (Strict Middling), Средний (Middling), Низкий Средний (Low Middling), Хороший Обычный (Good 
Ordinary), Обычный (Ordinary), Низкий Обычный (Low Ordinary) и Низкосортный (Inferior). 
 
К 1907 торговля хлопковым волокном и тканями, выработанными из хлопковой пряжи, между Соединёнными Штатами 
Америки и Соединённым Королевством, между Индией и странами Северной Европы, а также между промышленным 
Севером и аграрным Югом США достигла значительных объёмов. В этой связи участники Четвёртого Международного 
Съезда по Хлопку Делегированных Представителей Ассоциаций Мастеровых Прядильщиков Хлопка и Изготовителей (Fourth 
International Cotton Congress of Delegated Representatives of Master Cotton Spinners’ and Manufacturers’ Associations), 
состоявшегося 27–29 Мая 1907 в Вене, Австрия, в состав которых входили представители хлопковой отрасли как из самих 
Соединённых Штатов Америки, так и из Европейских стран, обратились с просьбой к правительству США разработать и 
установить однообразные стандарты на классификацию хлопкового волокна, которые могли бы применяться в мировой 
хлопковой отрасли повсеместно. Впрочем нужда возникла не только в стандартах на хлопковое волокно, но и в стандартах на 
пряжу и ткани, вырабатывавшиеся из него. В ответ на полученную просьбу в США в 1908 был принят Акт о Назначениях 
(Appropriation Act), положения которого в отношении Департамента Сельского Хозяйства США (the United States Department of 
Agriculture) предписывали Секретарю Сельского Хозяйства (или Министру Сельского Хозяйства (Secretary of Agriculture)) 
установить стандарты на 9 сортов хлопкового волокна и предложить услуги по его классификации. В 1909 комитет из 9 
человек, известных в различных кругах торговли хлопком (prominent in various branches of the cotton trade), совместно с 3 
опытными классёрами из рыночных структур Далласа (Dallas), Нью Йорка и Нового Орлеана (New Orleans) подготовил 
стандарты на сорта хлопкового волокна, которые были официально одобрены и утверждены Департаментом Сельского 
Хозяйства США для использования. Таким образом, в обороте оказались 9 следующих сортов хлопкового волокна:- Средний 
Прекрасный (или Отличный или Подходящий) (Middling Fair), Строго (или Чётко) Хороший Средний (Strict Good Middling), 
Хороший Средний (Good Middling), Строго (или Чётко) Средний (Strict Middling), Средний (Middling), Строго (или Чётко) Низкий 
Средний (Strict Low Middling), Низкий Средний (Low Middling), Строго (или Чётко) Хороший Обычный (Strict Good Ordinary) и 
Хороший Обычный (Good Ordinary). Как ни странно, но эти введённые в обращения сорта хлопка не получили широкого 
распространения. 
 
Новый Акт Соединённых Штатов о Фьючерсах на Хлопок (the United States Cotton Futures Act), принятый 18 Августа 1914, 
возложил на Секретаря по Сельскому Хозяйству (Secretary of Agriculture) полномочия по созданию и утверждению новых 
стандартов на хлопковое волокно, которые бы позволяли определять сорт (grade), штапельную длину (staple length), крепость 
(strength) и другие свойства и характеристики качества волокна и на данной основе определять стоимость волокна разного 
качества. Эксперты Нью Йоркской и Ново-Орлеанской бирж хлопка помогли персоналу Департамента Сельского Хозяйства 
США разработать эти новые стандарты, приняв за основу официальные стандарты, утверждённые в США ещё в 1909. С 18 
Февраля 1915 новые стандарты стали обязательными для использования в США всеми биржами хлопка. 



 
С 01 Сентября 1914 в Ливерпуле, Соединённое Королевство, опираясь на решения проведённой в Июне 1913 конференции 
представителей Американских и Европейских бирж, были утверждены так называемые Международные Стандарты на 
Нагорный Хлопок (International Standards for Upland Cotton). Однако Ливерпулская Хлопковая Биржа (Liverpool Cotton 
Exchange) продолжала использовать свои существовавшие Стандарты на Заливный и Техасский Хлопок (Standards for Gulf 
and Texas Cotton) из США; новые Международные Стандарты на Нагорный Хлопок она приняла лишь 03 Марта 1915 со 
вступлением их в силу в Ливерпуле с 01 Сентября 1916. Тем не менее 15 Декабря 1914 в США новые утверждённые 
стандарты на хлопковое волокно белого цвета вступили в силу. Количество сортов в этих стандартах осталось на прежнем 
уровне (9 сортов), предложенном ещё в 1909, и названия этих сортов также не претерпели никаких изменений. 
 

Сравнения Сортов Хлопкового Волокна 
Liverpool Standard 
Ливерпулский Стандарт 

Official Cotton Standard of the United States 
Официальный Стандарт Соединённых Штатов на Хлопок 

Middling Fair is slightly above (слегка выше) Strict Good Middling 

Fully Good Middling is equal to (равнозначен) Good Middling 

Good Middling is equal to (равнозначен) Strict Middling 

Fully Middling is equal to (равнозначен) Middling 

Middling is slightly above (слегка выше) Strict Low Middling 

Fully Low Middling is equal to (равнозначен) Strict Low Middling 

Low Middling is eaqual to (равнозначен) Low Middling 

Fully Good Ordinary is equal to (равнозначен) Strict Good Ordinary 

Good Ordinary is slightly above (слегка выше) Good Ordinary 

 
Как видно из приведённой выше таблицы, между классификациями в Соединённом Королевстве и в Соединённых Штатах 
Америки на один и тот же Американский Нагорный Хлопок имелись ощутимые различия, которые в конечном итоге были 
устранены с принятием в Ливерпуле новых стандартов, предложенных Американцами. 
 
28 Января 1916 Секретарь Сельского Хозяйства (Secretary of Agriculture) США в дополнение к имевшимся 9 сортам белого 
хлопкового волокна утвердил стандарты ещё на 11 сортов хлопкового волокна, различающегося и по цвету и по засорённости. 
Так в обращении оказались:- (i) 5 сортов Слегка Окрашенного В Жёлтый (Yellow Tinged), а именно:- Хороший Средний Слегка 
Окрашенный В Жёлтый (Good Middling Yellow Tinged), Строго (или Чётко) Средний Слегка Окрашенный В Жёлтый (Strict 
Middling Yellow Tinged), Средний Слегка Окрашенный В Жёлтый (Middling Yellow Tinged), Строго (или Чётко) Низкий Средний 
Слегка Окрашенный В Жёлтый (Strict Low Middling Yellow Tinged), Низкий Средний Слегка Окрашенный В Жёлтый (Low 
Middling Yellow Tinged); (ii) 3 сорта Жёлтого Запятнанного (Yellow Stained), а именно:- Хороший Средний Жёлтый Запятнанный 
(Good Middling Yellow Stained), Строго (или Чётко) Средний Жёлтый Запятнанный (Strict Middling Yellow Stained), Средний 
Жёлтый Запятнанный (Middling Yellow Stained); и (iii) 3 сорта Голубого Запятнанного (Blue Stained), а именно:- Хороший 
Средний Голубой Запятнанный (Good Middling Blue Stained), Строго (или Чётко) Средний Голубой Запятнанный (Strict Middling 
Blue Stained), Средний Голубой Запятнанный (Middling Blue Stained). Эти сорта хлопкового волокна пополнили список сортов и 
в обновлённом Акте Соединённых Штатов о Фьючерсах на Хлопок (the United States Cotton Futures Act), принятом 11 Августа 
1916. Стандарты на все эти 20 сортов хлопкового волокна были представлены в физической форме. Под хлопковым волокном 
с пятнами голубого цвета понималось волокно, подвергшееся, как правило, воздействию медовой росы (honeydew), вызванной 
продолжительными дождями, совместно с появлением пянистости, вызванной омертвевшей растительностью растений (dead 
vegetation of the plants); а также из-за длительного оставления хлопкового волокна после осуществления процессов 
волокноотделения и кипования на открытом воздухе. 
 
25 Октября 1918 в США вступили в силу первые официальные стандарты на сорта Американского Египетского Хлопка 
(American Egyptian Cotton) и сорта Хлопка из Морских Островов (Sea Islands Cotton), а также первые Официальные Стандарты 
на Хлопок Соединённых Штатов Америки для Длины Штапелька (Official Cotton Standards of the United States for Length of 
Staple) хлопкового волокна. Стандарты на сорта Американского Египетского Хлопка насчитывали 6 сортов:- Сорт 1 (Grade 1), 
Сорт 2 (Grade 2), Сорт 3 (Grade 3), Сорт 4 (Grade 4), Сорт 5 (Grade 5) и Ниже Сорта 5 (Below Grade 5); промежуточные сорта 
(intermediate grades) определялись как ‘1/2’, то есть ‘Половинчатые’. Стандарты на сорта с 1 по 5 являлись физическими 
сортами (physical grades), а на Промежуточные Сорта 1/2 и Ниже Сорта 5 – описательными сортами (descriptive grades). 
Стандарты на сорта хлопкового волокна из Морских Островов насчитывали 7 сортов:- Сорт 1 (Grade 1), Сорт 2 (Grade 2), Сорт 
3 (Grade 3), Сорт 4 (Grade 4), Сорт 5 (Grade 5), Сорт 6 (Grade 6) и Ниже Сорта 6 (Below Grade 6); Разбивочные Сорта (Split 
Grades) определялись как ‘1/2’. Стандарты на сорта с 1 по 6 являлись физическими сортами, а на Разбивочные Сорта 1/2 и 
Ниже Сорта 6 – описательными сортами. Разбивочные Сорта предполагали, что по каким-то характеристикам качества 
волокно могло бы относиться к более высокому сорту, а по каким-то – к более низкому. Стандарты на типы длины штапельков 
хлопкового волокна охватывали следующую градуировку (graduation):- Ниже 3/4 дюйма (Below 3/4”), 3/4 дюйма (3/4”), 13/16 
дюйма (13/16”), 7/8 дюйма (7/8”), 15/16 дюйма (15/16”), 1 дюйм (1 inch), то есть с разбивкой на 1/16 дюйма (1/16”), и 1 дюйм (1 
inch), 1-1/32 дюйма (1-1/32”), 1-1/16 дюйма (1-1/16”), 1-3/32 дюйма (1-3/32”), 1-1/8 дюйма (1-1/8”), 1-5/32 дюйма (1-5/32”), 1-3/16 
дюйма (1-3/16”), 1-7/32 дюйма (1-7/32”), 1-1/4 дюйма (1-1/4”), 1-9/32 дюйма (1-9/32”), 1-5/16 дюйма (1-5/16”), 1-11/32 дюйма (1-
11/32”), 1-3/8 дюйма (1-3/8”), 1-13/32 дюйма (1-13/32”), 1-7/16 дюйма (1-7/16”), 1-15/32 дюйма (1-15/32”), 1-1/2 дюйма (1-1/2”), 1-
17/32 дюйма (1-17/32”), 1-9/16 дюйма (1-9/16”), 1-19/32 дюйма (1-19/32”), 1-5/8 дюйма (1-5/8”), 1-21/32 дюйма (1-21/32”), 1-11/16 
дюйма (1-11/16”), 1-23/32 дюйма (1-23/32”), 1-3/4 дюйма (1-3/4”), то есть с разбивкой на 1/32 дюйма (1/32”) и с рядом пропусков. 
Стандарты на девять типов длин штапелька:- 3/4 дюйма (3/4”), 7/8 дюйма (7/8”), 1 дюйм (1”), 1-1/8 дюйма (1-1/8”), 1-1/4 дюйма 
(1-1/4”), 1-3/8 дюйма (1-3/8”), 1-1/2 дюйма (1-1/2”), 1-5/8 дюйма (1-5/8”) и 1-3/4 дюйма (1-3/4”) являлись физическими типами, а 
остальные – описательными. Длину волокна или длину штапелька, под названием которым она известна до сих пор, из-за 
отсутствия в тот момент специальных измерительных приборов определялась классёрами вручную, сравниваясь с 
утверждёнными эталонами на длины штапельков. Спустя несколько лет – 04 Августа 1921, стандарты на типы длины 
штапельков хлопкового волокна были дополнены 3 физическими типами длин штапелька:- 1/16 дюйма (1/16”), 1-3/16 дюйма (1-
3/16”) и 1-5/16 дюйма (1-5/16”), составив в итоге 12 физических типов. 
 
В Июле 1922 были пересмотрены стандарты на сорта Американского Нагорного Хлопка и Американского Египетского Хлопка. 
В обновлённом виде они вступили в силу с 01 Августа 1923, то есть с начала нового сезона 1923/24. В результате этих 
нововведений физические сорта по цвету и засорённости листьями (color and leaf) для лучшего представления текущих 
урожаев Американского Нагорного Хлопка пополнились 12 описательными сортами, а именно:- три Серых (Gray), пять 



Пятнистых (Spotted), три Слегка Запятнанных (Light Stained) и один Строго (или Чётко) Хороший Средний Слегка Окрашенный 
В Жёлтый (Strict Good Middling Yellow Tinged). Так в обороте появились стандарты на 32 сорта Американского Нагорного 
Хлопка, из которых 20 сортов составляли физические типы и 12 – описательные типы хлопкового волокна. Что касается 
Американского Египетского Хлопка, то изменения в стандартах на сорта, представленные физическими типами этого 
хлопкового волокна, коснулись лишь замены эталонных образцов вследствие того, что волокно текущих урожаев 
Американского Египетского Хлопка стало менее красноватого цвета (less reddish color), нежели было ранее. 
 
04 Марта 1923 в США был принят Акт О Стандартах На Хлопок Соединённых Штатов (The United States Cotton Standards Act), 
вступивший в силу с 01 Августа 1923. Акт устанавливал и продвигал использование этих официальных стандартов США на 
хлопок как в торговле между Штатами, так и с иностранными государствами, предотвращал обман, обеспечивал их 
надлежащее применение и другое. В этом акте присутствовал один ключевой элемент, призванный сыграть важную роль в 
осуществлении данной миссии, – акт уполномочил Секретаря Сельского Хозяйства (Secretary of Agriculture) США вступать в 
соглашения с иностранными хлопковыми ассоциациями с целью обеспечения принятия, использования и соблюдения ими 
Универсальных Стандартов на Нагорный Хлопок США (Universal Standards for US Upland Cotton) и с иными целями. Для их 
продвижения на внешних рынках и для проведения ревизии официальных стандартов на сорта для Нагорного Хлопка (official 
grade standards for Upland cotton) в Июле 1923 в Вашингтоне, Округ Колумбия (ОК (DC)), США была проведена конференция 
по стандартам на хлопок. В результате пересмотренные стандарты на сорта для Нагорного Хлопка, учли изменения в 4 сортах 
по цвету и засорённости листьями, а именно в:- Хорошем Среднем (Good Middling), Строго (или Чётко) Среднем (Strict 
Middling), Среднем (Middling) и Строго (или Чётко) Низком Среднем (Strict Low Middling); и вступили в силу 01 Августа 1924. И 
самое главное – на проведённой конференции Департаментом Сельского Хозяйства США было заключено Соглашение Об 
Универсальных Стандартах На Хлопок (The Universal Cotton Standards Agreement) с девятью ведущими на тот момент 
времени хлопковыми ассоциациями из семи Европейских стран (Бельгия, Великобритания, Германия, Испания, Италия, 
Нидерланды и Франция), являвшихся крупными потребителями хлопкового волокна. Кстати, за исключением ассоциации из 
Нидерландов, вышедшей в 1992 из данного соглашения в связи с большим сокращением у себя всей хлопковой отрасли, 
остальные изначальные участники до сих пор являются его активными членами, участвующими в разработке и пересмотре 
стандартов на сорта хлопкового волокна. Так или иначе Соглашение Об Универсальных Стандартах На Хлопок 
предусматривало:- (i) принятие, использование и соблюдение Универсальных Стандартов при классификации Нагорного 
Хлопка (Upland Cotton) США; (ii) арбитражное разбирательство и урегулирование споров в отношении такой классификации; и 
(iii) подготовку, распределение и защиту ключевых копий Универсальных Стандартов. Кроме того, данное соглашение 
вовлекало всех потребителей хлопкового волокна из США в унифицированный процесс стандартизации. Подписанное 
соглашение предусматривало использование его участниками в своей деятельности Универсальных Стандартов Сортов для 
Американского Нагорного Хлопка (The Universal Standards of Grades for American Upland Cotton). 
 
В 1924 Департамент Сельского Хозяйства США заключил дополнительное соглашение с Европейскими участниками 
Соглашения Об Универсальных Стандартах На Хлопок, утвердившее положение о проведении ежегодных международных 
конференций по стандартам на хлопок, на которых участники должны были рассматривать и утверждать (examine and 
approve) очередные физические экземпляры оригинальных Универсальных Стандартов На Хлопок для использования их 
представителями хлопковой отрасли США и членами иностранных хлопковых ассоциаций. Тогда же были пересмотрены 
утверждённые в 1918 стандарты на хлопковое волокно сортов Американского Египетского Хлопка, которые вступили в силу с 
01 Августа 1925; в соответствии с нововведениями Сорта с 1-го по 5-й были представлены физическими образцами, а сорта 
Промежуточные Половинчатые (Intermediate 1/2), и Ниже Сорта 5 (Below Grade 5) были описательными. 18 Сентября 1924 
официальные стандарты на длины штапельков хлопкового волокна были дополнены ещё одним физическим типом – 15/16 
дюйма (или 15/16”); в итоге среди физических типов длин штапельков оказалось уже 13 образцов. 
 
В Марте 1925 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась первая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок (Universal Cotton Standards Conference), участники которой в лице зарубежных потребителей Американского 
хлопкового волокна и представителей хлопковой отрасли США совместно рассмотрели предложенные стандарты, оставили 
свои рекомендации по их изменениям и утвердили экземпляры оригинальных стандартов. Тогда же было подписано ещё одно 
дополнение к Соглашению Об Универсальных Стандартах На Хлопок, утвердившее положение о проведении раз в два года 
международных конференций по стандартам на хлопок, начиная с 1927. 31 Июля 1925 официальные стандарты на длину 
штапелька хлопкового волокна были дополнены и вступили в силу с 01 Августа 1926. В обновлённом виде они состояли из 17 
физических типов Американского Нагорного Хлопка и 4 физических типов Американского Египетского Хлопка, а именно:- (i) 
Американский Нагорный Хлопок:- 3/4 дюйма (3/4”), 7/8 дюйма (7/8”), 15/16 дюйма (15/16”), 1 дюйм (1”), 1-1/32 дюйма (1-1/32”), 
1-1/16 дюйма (1-1/16”), 1-3/32 дюйма (1-3/32”), 1-1/8 дюйма (1-1/8”), 1-5/32 дюйма (1-5/32”), 1-3/16 дюйма (1-3/16”), 1-7/32 дюйма 
(1-7/32”), 1-1/4 дюйма (1-1/4”), 1-9/32 дюйма (1-9/32”), 1-5/16 дюйма (1-5/16”), 1-11/32 дюйма (1-11/32”), 1-3/8 дюйма (1-3/8”) и 1-
1/2 дюйма (1-1/2”); и (ii) Американский Египетский Хлопок:- 1-1/2 дюйма (1-1/2”), 1-9/16 дюйма (1-9/16”), 1-5/8 дюйма (1-5/8”), и 
1-3/4 дюйма (1-3/4”). Кроме этого были приняты стандарты на сорта хлопкового линта (Cotton Linters Grade Standards), 
вступившие в силу так же с 01 Августа 1926. В соответствии с ними линт подразделялся на 7 сортов (с 1-го по 7-й) и 
дополнительный – Волокно С Кожицей (Hull Fiber) (ниже 7-го сорта). 22 Января 1925 Секретарь Сельского Хозяйства 
(Secretary of Agriculture) подписал распоряжение о прекращении действия стандартов на сорта хлопкового волокна, 
выработанного из Хлопчатника из Морских Островов, из-за его опустошения Коробочным Долгоносиком (Boll Weevil). 
 
В Марте 1926 Департамент Сельского Хозяйства США в очередной раз пересмотрел официальные стандарты на сорта 
Американского Нагорного Хлопка. В результате этого пересмотра действовавшие стандарты были пополнены 5 физическими 
сортами (physical grades) Экстра Белого Хлопка (Extra White Cotton) и в частности:- Хороший Средний Экстра Белый (Good 
Middling Extra White), Строго (или Чётко) Средний Экстра Белый (Strict Middling Extra White), Средний Экстра Белый (Middling 
Extra White), Строго (или Чётко) Низкий Средний Экстра Белый (Strict Low Middling Extra White), и Низкий Средний Экстра 
Белый (Low Middling Extra White). В таком обновлённом виде они вступили в силу с 01 Августа 1927. 
 
14 Марта 1927 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась вторая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой проинспектировали и утвердили очередные экземпляры Универсальных Стандартов (Universal 
Standards), предложенные Департаментом Сельского Хозяйства США. 
 



В 1928 Департамент Сельского Хозяйства США добавил к действующим стандартам на длину штапелька хлопкового волокна 
ещё 2 описательных типа:- 29/32 дюйма (29/32”) и 31/32 дюйма (31/32”); в обновлённом виде данные стандарты вступили в 
силу с 16 Ноября 1929. 
 
16 Марта 1929 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась третья Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой проинспектировали и утвердили обновлённые Универсальные Стандарты для Американского 
Нагорного Хлопка. На ней же с целью более точного отображения текущего урожая Хлопчатника были пересмотрены и 
утверждены стандарты на сорта Американского Египетского Хлопка; сорта с 1-го по 5-й были представлены физическими 
образцами, а сорт Ниже Сорта № 5 (Below Grade No. 5) описательным образцом, и так называемые Половинчатые Сорта (Half 
Grades) в данных стандартах отсутствовали. В таком виде стандарты на сорта Американского Египетского Хлопка вступили в 
силу с 01 Августа 1930, однако в Июле 1930 Департамент Сельского Хозяйства США добавил к ним воссозданные 
описательные половинчатые сорта, выступавшие в качестве промежуточных между сортами с 1-го по 5-й. 
 
09 Мая 1931 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась четвёртая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой проинспектировали и утвердили обновлённые оригинальные стандарты. 
 
16 Марта 1933 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась пятая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой проинспектировали и утвердили обновлённые экземпляры Универсальных Стандартов На Хлопок. 
Тогда же в действовавшие стандарты на длину штапелька хлопкового волокна Департамент Сельского Хозяйства США 
добавил 3 физических типа:- 13/16 дюйма (13/16”), 29/32 дюйма (29/32”) и 31/32 дюйма (31/32”) со вступлением решения в силу 
с 01 Августа 1933. 
 
В Марте 1936 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась шестая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой проинспектировали и утвердили ключевые наборы экземпляров оригинальных официальных 
стандартов на сорта Американского Нагорного Хлопка, вступившие в силу с 20 Августа 1936. В результате общее число 
сортов сократилось с 37 до 32; при этом уменьшилось и число сортов физических сортов с 25 до 13. Обновлённые стандарты 
включали сорта для Белого (White), Экстра Белого (Extra White), Серого (Gray), Пятнистого (Spotted), Слегка Окрашенного 
(Tinged) и Жёлтого Запятнанного (Yellow Stained) хлопкового волокна. Это было сделано с целью наиболее точного 
сопоставления стандартов с текущими урожаями Хлопчатника. Кроме того на состоявшейся конференции было принято 
решение о их проведении с интервалом не раз в два года, а раз в три года. 
 
В 1938 вследствие восстановления хлопкоробами возделывания Хлопчатника из Морских Островов в Штатах Джорджия и 
Флорида и их просьбы Департамент Сельского Хозяйства США сформировал и предложил к утверждению 10 Августа 1938 
обновлённые коробки с образцами сортов хлопкового волокна, выработанного из Селекционных Сортов Хлопчатника из 
Морских Островов. В таком виде они вступили в силу с 10 Августа 1939. 
 
13 Марта 1939 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась седьмая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой проинспектировали и утвердили ключевые наборы экземпляров официальных стандартов на сорта 
(official grade standards). 10 Августа 1939 были воссозданы официальные стандарты для Хлопка Из Морских Островов (Sea 
Island Cotton); 6 сортов с Сорта № 1 по Сорт № 6 были представлены физическими образцами, а Половинчатые Сорта (1/2 
Grades) и сорт Ниже Сорта № 6 (Below Grade No. 6) – описательными; кроме того для Хлопка Из Морских Островов были 
установлены стандарты на длину штапелька хлопкового волокна в виде 4 физических типов:- 1-1/2 дюйма (1-1/2”), 1-9/16 
дюйма (1-9/16”), 1-5/8 дюйма (1-5/8”) и 1-3/4 дюйма (1-3/4”). 
 
В 1940 Департамент Сельского Хозяйства США подготовил два набора официальных стандартов на сорта Американского 
Египетского Хлопка (2 sets of official grade standards for American Egyptian Cotton). Первый набор стандартов представлял 
Селекционный Сорт (или Разновидность) Пима Американского Египетского (American Egyptian Pima Variety) Хлопка, а второй 
набор представлял Селекционный Сорт (или Разновидность) Эс.Экс.Пи. (SXP). Данные стандарты состояли из 9 сортов с 
Сорта № 1 по Сорт № 5 и 4 Половинчатых Сортов между ними в виде физических образцов и 1 описательного сорта – Ниже 
Сорта № 5 (Below Grade No. 5) каждый. Они вступили в силу с 20 Марта 1941. 
 
В 1943 стандарты на длину штапелька хлопкового волокна Американского Египетского Хлопка были дополнены двумя 
физическими типами:- 1-3/8 дюйма (1-3/8”) и 1-7/16 дюйма (1-7/16”); и вступили в силу с 10 Августа 1943. 
 
Периодичность созыва в Вашингтоне, Округ Колумбия, США международных Конференций По Универсальным Стандартам На 
Хлопок была нарушена с началом Второй Мировой Войны (World War II; 1939–45), в течение которой они не проводились 
вовсе, а по её завершению стали созываться как и раньше – раз в три года. В Апреле 1946 в Вашингтоне, Округ Колумбия, 
США состоялась первая после Второй Мировой Войны и восьмая по счёту Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили с целью наиболее точного сопоставления новый набор коробок с 
экземплярами стандартов на сорта (new set of grade boxes), не оценивавшийся ими с момента предыдущего утверждения в 
1939. В новый набор в качестве описательного сорта был добавлен сорт Строго (или Чётко) Низкий Средний Серый (Strict Low 
Middling Gray). В итоге получились стандарты, состоявшие из 33 сортов, 13 из которых были представлены в физической 
форме, и 20 – в описательной. В обновлённом виде стандарты вступили в силу с 01 Августа 1947. 
 
01 Мая 1950 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась девятая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили экземпляры Универсальных Стандартов. 
 
27 Июля 1951 Департамент Сельского Хозяйства США пересмотрел принятые в 1940 2 набора Оригинальных Официальных 
Стандартов на Хлопок Соединённых Штатов для Селекционных Сортов Американского Египетского Хлопка Пима (Pima) и 
Эс.Экс.Пи. (SXP). В результате все действовавшие ранее половинчатые сорта стали самостоятельными сортами и появились 
2 новых набора коробок, состоявшие из 10 сортов каждый, начиная с Сорта № 1 (Grade No. 1) и заканчивая Сортом № 10 
(Grade No. 10), причём Сорта № 1 – № 9 были представлены в физической форме, а Сорт № 10 – в описательной. В таком 
виде они вступили в силу с 01 Августа 1952. 
 



В Мае 1953 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась десятая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили экземпляры пересмотренных Департаментом Сельского Хозяйства США 
12 Августа 1952 официальных стандартов на сорта Американского Нагорного Хлопка. Они вступили в силу с 15 Августа 1953. 
Из вновь утверждённых стандартов были исключены Средний Прекрасный (или Отличный или Подходящий) (Middling Fair), 
Строго (или Чётко) Хороший Средний (Strict Good Middling) и все сорта Экстра Белого (Extra White) хлопкового волокна, а 
сорта Хороший Средний Белый (Good Middling White) и Хороший Средний Слегка Окрашенный (Good Middling Tinged) были 
сделаны описательными. В итоге официальные стандарты на сорта Американского Нагорного Хлопка стали состоять из 10 
физических сортов и 14 описательных. Кроме того на конференции было принято решение о введении в действие с Августа 
1954 физического образца сорта Хороший Средний (Good Middling) в официальные стандарты; окончательный вариант 
эталона данного сорта был утверждён участниками специальной конференции, состоявшейся в Вашингтоне, Округ Колумбия, 
США 07 Июня 1954. 
 
09 Мая 1955 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась Конференция По Хлопковому Линту (Cotton Linters Conference), 
участники которой пересмотрели действовавшие стандарты на сорта хлопкового линта с целью их более точного 
сопоставления с текущими методами его производства и переработки. В итоге были приняты стандарты на сорта хлопкового 
линта, состоявшие из 7 физических сортов:- Сорт № 1 (Grade No. 1) – Сорт № 7 (Grade No. 7), и одного описательного – 
Химический Сорт (Chemical Grade), представлявшего линт по качеству ниже Сорта № 7. Обновлённые стандарты на сорта 
хлопкового линта вступили в силу с Июля 1956. Кроме того в 1956 были разработаны стандарты на длину штапелька 
хлопкового линта (linters staple standards), которые, в свою очередь, вступили в силу с Июня 1957. Эти стандарты состояли из 
7 физических типов длины штапельков (physical staple types):- Штапелёк 1 (Staple 1) – Штапелёк 7 (Staple 7), и 1 описательного 
типа длины – Ниже 7 Штапелька (Below 7 Staple). 
 
В Мае 1956 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась одиннадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили экземпляры стандартов, действовавших с 1953. При этом её участники 
предложили добавить к ним описательный сорт – Строго (или Чётко) Хороший Средний (Strict Good Middling). В таком 
обновлённом виде они вступили в силу с 01 Августа 1957. Кроме того в Мае 1956 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США 
состоялась Заседание По Стандартам На Сорта Американского Египетского (American Egyptian Grade Standards Meeting) 
Хлопчатника, на котором Департамент Сельского Хозяйства США предложил с целью более точного сопоставления с 
текущими урожаями Селекционных Сортов такого Хлопчатника утвердить их в обновлённом виде. Участники заседания 
согласились с предложением, утвердив новые стандарты на сорта Американского Египетского Хлопка, вступившие в силу с 01 
Августа 1957. 
 
С 01 Июня 1957 вступили в действие утверждённые ранее изменения в официальных стандартах на длину штапелька 
хлопкового волокна. В частности, длины Ниже 3/4 дюйма (Below 3/4”) и 3/4 дюйма (3/4”) были удалены из списка стандартов; в 
качестве описательной была добавлена длина Ниже 13/16 дюйма (Below 13/16”); а физические образцы стандартов длин 
штапелька хлопкового волокна, выработанного из Американского Нагорного Хлопчатника, в 1-9/32 дюйма (1-9/32”), 1-11/32 
дюйма (1-11/32”) и 1-1/2 дюйма (1-1/2”) были переведены в разряд описательных. 
 
В Мае 1959 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась двенадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили экземпляры стандартов, принятых в 1953, с добавлением к ним 
дополнительных сортов. В итоге появились следующие дополнение к официальным стандартам на сорта Американского 
Нагорного Хлопка (American Upland Cotton):- (i) официальные физические стандарты на сорта со Строго (или Чётко) Среднего 
Пятнистого (Strict Middling Spotted) по Низкий Средний Пятнистый (Low Middling Spotted) и один остающийся описательным 
сортом – Хороший Средний Пятнистый (Good Middling Spotted); (ii) официальные описательные стандарты на сорта с 
Хорошего Среднего Слегка Пятнистого (Good Middling Light Spotted) по Низкий Средний Слегка Пятнистый (Low Middling Light 
Spotted); (iii) официальные описательные стандарты на сорта со Среднего Плюс (Middling Plus) по Хороший Обычный Плюс 
(Good Ordinary Plus), имевшие среднее или более лучшее состояние по засорённости листьями и подготовке (average or better 
in leaf and preparation) с цветом более высокого сорта или более лучшего цвета (with higher grade or better color); (iv) 
официальные описательные стандарты на сорта с Хорошего Среднего Слегка Серого (Good Middling Light Gray) по Строго 
(или Чётко) Низкий Средний Слегка Серый (Strict Low Middling Light Gray); (v) официальное определение для хлопкового 
волокна сорта Ниже Сорта (или Вне Сортовой) (Below Grade). Всего 39 сортов Американского Нагорного Хлопка, из которых 15 
были представлены в физической форме и 24 – в описательной. В таком обновлённом виде стандарты вступили в силу с 01 
Августа 1960. 
 
В Мае 1962 в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялась тринадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой вновь рассмотрели экземпляры стандартов на физические сорта Американского Нагорного Хлопка, 
принятых в 1953 и дополненных в 1959, но с учётом поправок на улучшившееся качество хлопкового волокна текущих урожаев 
Хлопчатника. Вырабатывавшееся в последнее время хлопковое волокно стало менее засорённым (less trash) и с менее 
распознаваемыми пятнами (fewer identifiable spots) в сравнении с хлопковым волокном, вырабатывавшимся ранее. В Мае 1963 
в Вашингтоне, Округ Колумбия, США состоялось дополнительное заседание по стандартам на хлопок, участники которого 
рассмотрели и утвердили пересмотренные Универсальные Стандарты На Хлопок (Universal Cotton Standards). В таком 
обновлённом виде стандарты вступили в силу с 15 Июня 1963. 
 
В Июне 1965 впервые не в Вашингтоне, Округ Колумбия, а в Мемфисе, Штат Теннесси (Memphis, State of Tennessee (TN)), 
США состоялась четырнадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На Хлопок, участники которой рассмотрели и 
утвердили ключевые наборы Универсальных Стандартов на Хлопок для официального использования в течение 3 следующих 
сезонов. Предложение Американских хлопкоробов и представителей предприятий по волокноотделению (ginners) об 
установлении дополнительных стандартов на сорта Строго (или Чётко) Хороший Обычный Пятнистый (Strict Good Ordinary 
Spotted) и Строго (или Чётко) Хороший Обычный Слегка Пятнистый (Strict Good Ordinary Light Spotted) были отвергнуты всеми 
другими представителями мировой хлопковой отрасли. На этой же конференции было принято решение о переносе места 
проведения всех последующих конференций Вашингтона, Округ Колумбия в Мемфис, Штат Теннесси (TN), США. 
 
В 1966 Департамент Сельского Хозяйства США вновь пересмотрел Официальные Стандарты На Хлопок США (Official US 
Cotton Standards) на сорта и длину штапелька хлопкового волокна. Департамент предложил включить показатели майкронэйр 



(micronaire readings) в качестве третьего параметра (third factor), определяющего качество хлопкового волокна. В результате с 
01 Июня 1966 в США стали действовать обновлённые стандарты на хлопковое волокно. 
 
В Мае 1968 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась пятнадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили ключевые наборы Универсальных Стандартов на Хлопок для 
официального использования в течение 3 следующих сезонов. Предложение Американских хлопкоробов и представителей 
предприятий по волокноотделению об установлении дополнительных физических стандартов на сорта Слегка Пятнистого 
(Light Spotted grades) хлопкового волокна были отвергнуты на ней всеми другими представителями мировой хлопковой 
отрасли. 
 
В 1970 Департамент Сельского Хозяйства США пересмотрел действовавшие официальные стандарты на длинноволокнистый 
Американский Египетский Хлопок с целью их более точного сопоставления по цвету (color), засорённости листьями (leaf) и 
подготовке (preparation) с текущими урожаями. Кроме того было принято решение об изменении его названия с Американского 
Египетского Хлопка на Американский Хлопок Пима (American Pima Cotton). В таком обновлённом виде официальные 
стандарты США на длинноволокнистый хлопок вступили в силу с 01 Июля 1970. 
 
В Мае 1971 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась шестнадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили ключевые наборы Универсальных Стандартов на Хлопок для 
официального использования в течение 3 следующих сезонов. 
 
В Мае 1974 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась семнадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили следующие изменения в действовавших до этого времени 
Универсальных Стандартах на Хлопок:- (i) вывод (revoke) из общего списка описательного стандарта на сорт хлопкового 
волокна Строго (или Чётко) Хороший Средний (Strict Good Middling); (ii) вывод из общего списка описательного стандарта на 
сорт хлопкового волокна Хороший Средний Слегка Окрашенный (Good Middling Tinged); (iii) вывод из общего списка 
описательного стандарта на сорт хлопкового волокна Хороший Средний Жёлтый Запятнанный (Good Middling Yellow Stained); 
и (iv) перевод физического сорта Строго (или Чётко) Средний Слегка Окрашенный (Strict Middling Tinged) в разряд 
описательный. В таком обновлённом виде стандарты вступили в силу с 01 Июля 1975. 
 
В Мае 1977 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась восемнадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили ключевые наборы Универсальных Стандартов на Хлопок для 
официального использования в течение 3 следующих сезонов. Однако при этом участники конференции отклонили 
предложения об исключении из списка стандартов на сорта хлопкового волокна описательных стандартов на 4 сорта:- 
Хороший Средний Серый (Good Middling Gray), Строго (или Чётко) Средний Серый (Strict Middling Gray), Средний Серый 
(Middling Gray), и Строго (или Чётко) Низкий Средний Серый (Strict Low Middling Gray); описательных стандартов на 3 других 
сорта:- Хороший Средний Слегка Серый (Good Middling Light Gray), Хороший Средний Слегка Пятнистый (Good Middling Light 
Spotted), и Хороший Средний Пятнистый (Good Middling Spotted); и о переводе физического стандарта на сорт Строго (или 
Чётко) Средний Пятнистый (Strict Middling Spotted) в разряд описательного. 
 
В Мае 1980 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась девятнадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили ключевые наборы Универсальных Стандартов на Хлопок для 
официального использования в течение 3 следующих сезонов. Вместе с тем участники этой конференции отклонили 
следующие предложения Департамента Сельского Хозяйства США:- (i) перевод физического стандарта на сорт Хороший 
Средний (Good Middling) в разряд описательного; (ii) вывод из списка описательных стандартов на следующие сорта 
хлопкового волокна:- Хороший Средний Слегка Пятнистый (Good Middling Light Spotted), Хороший Средний Пятнистый (Good 
Middling Spotted), Хороший Средний Светлый Серый (Good Middling Light Gray) и Хороший Средний (Good Middling); и (iii) 
принятие коробок со стандартами из 6 образцов (6-sample standard box) вместо коробок со стандартами из 12 образцов. 
 
Вследствие длительного бездействия и отсутствия в последние несколько лет хлопкового волокна, выработанного из 
Хлопчатника из Морских Островов (Sea Island Cotton), а также улучшенного качества волокноотделения (или джинирования) в 
Июне 1981 Департамент Сельского Хозяйства США принял решение о прекращении действия стандартов на сорта и длину 
штапелька (grade and staple standards) хлопкового волокна, выработанного из Хлопчатника из Морских Островов, и пробных 
стандартов на подготовку (tentative preparation standards) хлопкового волокна, выработанного из Нагорного Хлопчатника с 
длинным штапельком (Upland long-staple Cotton). 
 
В Июне 1983 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась двадцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили ключевые наборы коробок из 12 образцов Универсальных Стандартов на 
Хлопок для официального использования в течение 3 следующих сезонов. Вместе с тем участники конференции утвердили 
принятие на пробной основе, начиная с 16 Августа 1984, физического стандарта на сорт Строго (или Чётко) Хороший 
Обычный Пятнистый (Strict Good Ordinary Spotted) и описательного стандарта на сорт Строго (или Чётко) Хороший Обычный 
Слегка Пятнистый (Strict Good Ordinary Light Spotted) хлопкового волокна, вырабатываемых из Американского Нагорного 
Хлопчатника, а также коробок со стандартами из 6 образцов (6-sample standard box) вместо коробок со стандартами из 12 
образцов. В Мае 1984 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялось дополнительное совещание по хлопку, участники которого 
рассмотрели и приняли окончательное решение о введение в действие с 16 Августа 1984 на предстоящие 2 сезона пробных 
коробок с Универсальными Стандартами на Сорта Хлопкового волокна из 6 образцов, включая сорта Строго (или Чётко) 
Хороший Обычный Пятнистый и Строго (или Чётко) Хороший Обычный Слегка Пятнистый. 
 
12 Июля 1985 Департамент Сельского Хозяйства США пересмотрел и утвердил незамедлительное применение Официальных 
Стандартов на Длину Штапелька (Official Staple Length Standards) хлопкового волокна, вырабатываемого из Американского 
Нагорного Хлопчатника. Последние предшествовавшие Официальные Стандарты на Длину Штапелька хлопкового волокна 
были представлены актуальными на тот момент образцами, отобранными экспертами Департамента Сельского Хозяйства 
США по классификации хлопкового волокна, когда единственной доступной вспомогательной мерой для измерения его длины 
была лишь обыкновенная одно-дюймовая линейка (one-inch ruler). Пересмотренные стандарты предполагали измерение 
длины штапелька хлопкового волокна с помощью специально разработанного для этой цели инструмента – Дуплексный 
Сортировщик Хлопкового Волокна Зута-Вэба (Suter-Webb Cotton Fiber Duplex Sorter). Эти изменения сделали Официальные 



Стандарты на Длину Штапелька хлопкового волокна линейными (linear) и усилили их пунктуальность (precision) и точность 
(accuracy). 
 
В Июне 1986 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась двадцать первая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили ключевые наборы Универсальных Стандартов на Хлопок для 
официального использования в течение 3 следующих сезонов. Участники конференции приняли предложения Департамента 
Сельского Хозяйства США о пересмотре размера частиц листьев (leaf particle size) в Универсальных Стандартах на Сорта 
(Universal Grade Standards) хлопкового волокна и устранении обозначения ‘Пробный’ (‘Tentative’ designation) у сортов Строго 
(или Чётко) Хороший Обычный Слегка Пятнистый (Strict Good Ordinary Light Spotted) и Строго (или Чётко) Хороший Обычный 
Пятнистый (Strict Good Ordinary Spotted). Спустя год, в Июне 1987 Департамент Сельского Хозяйства США провёл встречу по 
стандартам на хлопковое волокно, на которой представил ранее одобренные Универсальные Стандарты на Сорта Хлопка 
(Universal Cotton Grade Standards) с учётом засорённости сортов пересмотренным более мелким размером частиц листьев 
(smaller leaf particle size). В таком виде они были утверждены к примению в течение 2 следующих сезонов; с вступлением в 
силу с 01 Июля 1987. Кроме того, в 1986 Департаментом Сельского Хозяйства США были пересмотрены Официальные 
Стандарты на Сорта для Американского Хлопка Пима (Official Grade Standards for American Pima Cotton); они вступили в силу 
01 Июля 1986. Пересмотр заключался в консолидации некоторых из существовавших на тот момент времени сортов за счёт 
более широкого диапазона по цвету (wider range of color) с целью более точного сопоставления с изменившимся цветовым 
диапазоном (color range) хлопкового волокна, вырабатывавшегося из текущих урожаев длинноволокнистого Американского 
Хлопчатника Пима, который стал к тому времени более кремовым (more creamy) по цвету. При этом число физических сортов 
хлопкового волокна, выработанного из длинноволокнистого Американского Хлопчатника Пима, снизилось с 9 до 6 сортов, а 
сорт Ниже Сорта 7 (Below Grade 7) стал описательным. 
 
В 1989 Соглашение Об Универсальных Стандартах На Хлопок было пересмотрено с целью создания Совещательного 
Комитета по Универсальным Стандартам на Хлопок (Universal Cotton Standards Advisory Committee), сотрудники которого 
должны назначаться сроком на два года Секретарём Сельского Хозяйства (Secretary of Agriculture) США для каждой 
международной Конференции По Универсальным Стандартам На Хлопок. Структура голосования комитета (committee’s voting 
structure) формируется за счёт следующих категорий:- (i) хлопкоробы и хлопкоочистительные предприятия из США (US Cotton 
growers and ginners) – 12 голосов (votes); (ii) ассоциации торговцев из США (US merchandising associations) – 6 голосов; (iii) 
изготовители текстиля из США (US textile manufacturers) – 6 голосов; (iv) иностранные ассоциации торговцев (foreign 
merchandising association) – 6 голосов; и (v) иностранные ассоциации изготовителей текстиля (foreign textile manufacturer 
associations) – 6 голосов. От лица всех участников конференции назначенный Совещательный Комитет наделяется 
полномочиями по выработке рекомендаций для ДСХ США в отношении любых предлагаемых изменений в пересматриваемых 
Универсальных Стандартах на Американский Нагорный Хлопок (Universal Standards for American Upland Cotton), 
подготавливаемых ежесезонно соответствующими специалистами Департамента Сельского Хозяйства США. Такие 
рекомендации должны приниматься большинством (три четверти) голосов участников конференций и носить исключительно 
рекомендательный характер, а окончательное решение в отношении любого рекомендуемого изменения принимает лишь 
Секретарь Сельского Хозяйства США. Первое собрание Совещательного Комитета по Универсальным Стандартам на Хлопок 
состоялось в Июне 1989 в Мемфисе, Штат Теннесси, США на двадцать второй Конференции По Универсальным Стандартам 
На Хлопок, участники которой рассмотрели и утвердили ключевые наборы Универсальных Стандартов на Хлопок, не 
предусматривавшие никаких значительных изменений, для официального использования в течение 3 следующих сезонов. По 
итогам своего первого собрания комитет не сделал никаких официальных рекомендаций по изменению стандартов; тогда за 
него всё решили участники конференции. Регистрация Совещательного Комитета по Универсальным Стандартам на Хлопок 
состоялась 16 Апреля 1991. 
 
11–12 Июня 1992 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась двадцать третья Конференция По Универсальным Стандартам 
На Хлопок, участники которой рассмотрели, прокомментировали, а Совещательный Комитет по Универсальным Стандартам 
на Хлопок на основании мнений её участников единодушно утвердил ключевые наборы Универсальных Стандартов на Сорта 
Американского Нагорного Хлопка (Universal Standards for Grades of American Upland Cotton), подготовленные специалистами 
Департамента Сельского Хозяйства США, для официального использования в течение 3 следующих сезонов. Кроме того, на 
этой конференции Совещательный Комитет по Универсальным Стандартам на Хлопок единодушно проголосовал за принятие 
предложения об изменении процедур классификации, исходящего из Национального Совещательного Комитета по 
Маркетингу в Хлопковой Отрасли США (the US National Advisory Committee on Cotton Marketing) и предусматривавшего, 
начиная с урожая 1993/94, подразделение сорта хлопкового волокна по двум ведущим составляющим – цвету (color) и 
засорённости листьями (leaf). В соответствии с этим решением, стандарты подверглись значительной корректировке. Были 
отменены описательные стандарты на сорта светло-серого (light gray), серого (gray) и сорт плюс (plus) хлопкового волокна 
поскольку они больше не нуждались в описании комбинаций особого цвета и уровнях засорённости. По этой же причине было 
отменено и правило об усреднении (averaging rule). Тогда же была упразднена и процедура перевода сорта в более низкие 
сорта из-за наличия в нём инородных примесей (procedure for reducing cotton in grade because of extraneous matter); 
содержание инородных примесей с этого момента стало учитываться в меморандуме официальной классификации (official 
classification memorandum) (или классификационной карте (class card)) как Уровень 1 (Level 1) и Уровень 2 (Level 2), уровень 2 
при этом свидетельствовал о большей степени засорённости. Утверждённые Универсальные Стандарты на Хлопок по Сортам 
на Цвет и Засорённость Листьями (Universal Color & Leaf Grade Standards) насчитывали 30 сортов, из которых 15 сортов по 
цвету (color grades) являлись физическими (physical) стандартами (содержались как эталонные образцы в коробках из полного 
диапазона сортов), а остальные 15 сортов по цвету являлись описательными (descriptive), и из которых 7 сортов по 
засорённости листьями (с Сорта 1 (Leaf Grade 1) по Сорт 7) являются физическими стандартами и 1 сорт по засорённости 
листьями – Сорт 8 – описательный для Вне Сортового Сорта (Below Grade). В таком виде они вступили в силу с 05 Августа 
1993. Если в начале XX века хлопковое волокно подразделялось на 5 цветов:- Белый (White), Пятнистый (Spotted), Слегка 
Окрашенный (Tinged), Жёлтый Запятнанный (Yellow Stained) и Серый (Gray), то в конце ХХ века оно стало подразделяться по 
5 другим цветам:- Белый (White), Слегка Пятнистый (Light Spotted), Пятнистый (Spotted), Слегка Окрашенный (Tinged) и 
Жёлтый Запятнанный (Yellow Stained). 
 
В целом таблица с описанием и кодами таких сортов для средневолокнистого хлопка (или так называемого Нагорного Хлопка 
(Upland Cotton)) выглядят следующим образом:- 
 



Color Grades of Upland Cotton Effective 1993 
Цветовые Сорта Нагорного Хлопка, Действительные С 1993 

 
White 
Белый 

Light Spotted 
Слегка Пятнистый 

Spotted 
Пятнистый 

Tinged 
Слегка 

Окрашенный или 
Рыжеватый 

Yellow Stained 
Жёлтый 

Запятнанный или С 
Бурыми Пятнами 

Good Middling (GM) / 
Хороший Средний (ХС) 

11*
+ 

12 13 --- --- 

Strict Middling (SM) / 
Строго Средний (СС) 

21*
+ 

22 23* 24 25 

Middling (M) / 
Средний (С) 

31*
+ 

32 33* 34* 35 

Strict Low Middling (SLM) / 
Строго Низкий Средний (СНС) 

41*
+ 

42 43* 44* --- 

Low Middling (LM) / 
Низкий Средний (НС) 

51*
+ 

52 53* 54* --- 

Strict Good Ordinary (SGO) / 
Строго Хороший Обычный (СХО) 

61*
+ 

62 63* --- --- 

Good Ordinary (GO) / 
Хороший Обычный (ХО) 

71*
+ 

--- --- --- --- 

Below Grade (BG) / 
Вне Сортовой (ВС) 

81 82 83 84 85 

* Physical Standards for color grade. All other are descriptive. / * Физические Cтандарты по сорту на цвет. Все другие – описательные. 
+
 Physical Standards for leaf grade. / 

+
 Физические Cтандарты по сорту на засорённость листьями. 

 
С 06 Августа 1993 из-за отсутствия спроса со стороны промышленности были отменены услуги по классификации хлопкового 
линта (cotton linters classification services) и стандарты на хлопковый линт (cotton linters standards), предлагавшиеся ранее в 
соответствии с Актом О Стандартах На Хлопок США (US Cotton Standards Act). 
 
15–16 Июня 1995 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась двадцать четвёртая Конференция По Универсальным 
Стандартам На Хлопок, большинство участников которой проголосовало за то, чтобы Совещательный Комитет по 
Универсальным Стандартам на Хлопок рекомендовал Секретарю Сельского Хозяйства США расширить путём внесения в 
Универсальные Стандарты на Хлопок действовавшие стандарты (эталоны) Департамента Сельского Хозяйства США на 
хлопковое волокно для Калибровки приборов систем Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) (High Volume Instrument 
(HVI)) (USDA HVI Calibration Cottons), необходимые Лабораторные Атмосферные Условия (Laboratory Atmospheric Conditions) и 
Практики и Процедуры Кондиционирования Проб (Sample Conditioning Practices and Procedures) хлопкового волокна для 
испытаний на ВПИ в дополнение к стандартам на цветовой сорт и сорт по засорённости листьями. Это означало, что при 
испытаниях на системах ВПИ отобранных проб Американского Нагорного Хлопка, выращенного в США, во всех лабораториях 
должны были бы соблюдаться определённый температурный режим в 70 градусов по Фаренгейту (Fahrenheit) ±1 градус и 
относительная влажность (relative humidity) на уровне 65% ±2%, а пробы хлопкового волокна до их непосредственного 
испытания должны были бы быть выдержаны в таких условиях до такого состояния, чтобы влажность испытуемого волокна 
находилась бы в диапазоне 6.75–8.25 процентов. Содержание при этом испытуемых проб в мешках, обёртках и прочем не 
допускалось. По мнению участников конференции такие меры должны были привести к устранению повторных испытаний и 
недопонимания между участниками рынка хлопка из США в отношении возможного расхождения результатов испытаний при 
определении значений характеристик качества волокна. Впоследствии Секретарь Сельского Хозяйства утвердил и эти 
рекомендации и пересмотренные стандарты, что привело и к обновлению Соглашения об Универсальных Стандартах на 
Хлопок. 
 
11–12 Июня 1998 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась двадцать пятая Конференция По Универсальным Стандартам 
На Хлопок, участники которой рассмотрели, прокомментировали, а Совещательный Комитет по Универсальным Стандартам 
на Хлопок на их рекомендациях утвердил 5 500 коробок со свежими наборами Универсальных Стандартов на Хлопок, 
подготовленные специалистами Департамента Сельского Хозяйства США, с целью наиболее точного сопоставления 
обновлённых стандартов качеству хлопкового волокна текущих урожаев Хлопчатника. Департамент Сельского Хозяйства США 
направил Совещательному Комитету по Универсальным Стандартам на Хлопок проект предложения (draft proposal) в 
отношении обзора и возможных комментариев по Директивам для Испытаний на системах ВПИ (Guidelines for HVI Testing). 
Также по итогам конференции Техасский хлопкороб (cotton producer) Рэй Дьжоу Райли (Ray Joe Riley), присутствовавший с 
1959 на каждой проводившейся раз в три года конференции, был избран Председателем (Chairman) Совещательного 
Комитета по Универсальным Стандартам на Хлопок. Хлопковые ассоциации из Мексики, Перу и Тайваня приняли 
приглашение стать Членами-Подписантами (Signatory Members) Соглашения Об Универсальных Стандартах На Хлопок; а 
представители хлопковых ассоциаций из Англии, Германии, Италии, Китая, Колумбии, Польши, Франции и Эквадора, не 
являвшиеся подписантами этого соглашения, присутствовали на конференции в качестве наблюдателей (observers). 
 
Начиная с урожая Хлопчатника сезона 2000/01 в классификации хлопкового волокна Департамента Сельского Хозяйства США 
произошли очередные изменения:- Сорта на Цвет волокна, полученного из Нагорного Хлопчатника США, определяемые 
Классёрами (Classer Color Grades), были заменены Сортами на Цвет волокна, определяемыми с помощью систем ВПИ (HVI 
Color Grades). Согласований для их утверждения в виде обновления Универсальных Стандартов на Хлопок не требовалось, 
так как сорта на цвет и засорённость листьями по-прежнему оставались официальными стандартами на хлопковое волокно в 
США. Также в 2000 Департаментом Сельского Хозяйства США были пересмотрены Стандарты на Американский Хлопчатник 
Пима с целью разделения классификации получаемого из него волокна по цвету и засорённости листьями. В частности из 
стандартов была удалена кора (bark), а в сортах 4, 5 и 6 произведена незначительная корректировка по количеству 
засорённости листьями. Эти физические корректировки позволили каждой коробке со стандартами на сорта волокна из 
Хлопчатника Пима представлять его отдельно по сорту на цвет и сорту на засорённость листьями, а не на составной сорт 
(composite grade) как это делалось ранее. В таком обновлённом виде пересмотренные стандарты на Американский 
Хлопчатник Пима вступили в силу с 01 Июля 2001. 
 
В 2001 представители хлопковой отрасли США попросили свой Департамент Сельского Хозяйства отложить на один год 
проведение двадцать шестой Конференции По Универсальным Стандартам На Хлопок. Это было сделано с целью изучения 



содержания засорённости листьями (leaf content) в действовавших Универсальных Стандартах на Хлопок на предмет 
убеждения в том, что размер листьев (leaf size) в них должным образом представлял бы фактическое содержание 
засорённости листьями в хлопковом волокне текущего урожая Нагорного Хлопчатника в США. Представителям отрасли 
удалось достичь консенсуса в том, что оригинальные стандарты, действовавшие с 1986, продолжали точно отражать 
ситуацию с засорённостью листьями и по отношению к текущему урожаю данного Хлопчатника. 
 
13–16 Июня 2002 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась перенесённая годом ранее двадцать шестая Конференция По 
Универсальным Стандартам На Хлопок, участники которой рассмотрели, прокомментировали, а Совещательный Комитет по 
Универсальным Стандартам на Хлопок на их рекомендациях утвердил приблизительно 3 000 коробок со свежими наборами 
Универсальных Стандартов на Хлопок, подготовленные специалистами Департамента Сельского Хозяйства США, с целью 
наиболее точного сопоставления обновлённых стандартов качеству хлопкового волокна текущих урожаев Хлопчатника. 
Количество коробок уменьшилось с 5 500 коробок в 1998 вследствие того, что для классификации хлопкового волокна текущих 
урожаев Хлопчатника специалистам Департамента Сельского Хозяйства США после утверждения в 2000-м сортов на цвет 
волокна, определяемых с помощью систем ВПИ, их потребовалось меньше. По итогам конференции в состав Универсальных 
Стандартов на Хлопок были приняты два эталона для калибровки приборов систем ВПИ, определявших значения показателя 
майкронэйр, а именно:- тип А с высоким значением майкронэйр (high micronaire type A) и тип Б с низким значением майкронэйр 
(low micronaire type B). Кроме того, в текст Соглашения об Универсальных Стандартах на Хлопок была добавлена ссылка на 
публикацию Департамента Сельского Хозяйства США Директивы для Испытаний на системах ВПИ (Guidelines for HVI Testing), 
предложенную к использованию в 1998. Участники конференции также повторно переизбрали Рэя Дьжоу Райли (Ray Joe Riley) 
на пост Председателя Совещательного Комитета по Универсальным Стандартам на Хлопок; а сам Рэй Дьжоу Райли сделал 
заявление о том, что по истечении второго срока своих полномочий, он уйдёт в отставку. 
 
08–10 Июня 2005 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась двадцать седьмая Конференция По Универсальным 
Стандартам На Хлопок, участники которой рассмотрели, прокомментировали, а Совещательный Комитет по Универсальным 
Стандартам на Хлопок на их рекомендациях утвердил приблизительно 3 000 практических форм (коробок) (practical forms 
(boxes)) со свежими наборами Универсальных Стандартов на Американский Нагорный Хлопок, подготовленные 
специалистами Департамента Сельского Хозяйства США, для официального использования в течение 3 следующих сезонов. 
Это было сделано с целью наиболее точного сопоставления стандартов с качеством волокна текущих урожаев Хлопчатника в 
США. Конференция имела тройной статус:- во-первых, непосредственно как Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок; во-вторых, как Конференция По Инженерному Выбору Волокна (ИВВ

®
) (Engineered Fiber Selection (EFS

®
) Conference) 

компании Катэн Инкорпорэйтид (Cotton Incorporated), и в-третьих, как совещание Международного Совещательного Комитета 
по Хлопку (International Cotton Advisory Committee) по вопросу Коммерческой Стандартизации Инструментальных Испытаний 
Хлопка (КСИИХ) (Commercial Standardization of Instrument Testing of Cotton (CSITC)). Кроме того, участники конференции через 
Совещательный Комитет по Универсальным Стандартам на Хлопок рекомендовали добавить в текст Соглашения об 
Универсальных Стандартах на Хлопок включение Универсальных Стандартов На Цвет Хлопкового Волокна, определяемого с 
применением систем ВПИ (Universal HVI Cotton Color Standards), с целью признания цветовых допусков (или допусков по цвету 
(color tolerances)) в отношении значений (values) отражаемости (Rd) (reflectance (Rd)) и желтизны (

+
b) (yellowness (

+
b)) как это 

было определено в соответствии с Директивами Департамента Сельского Хозяйства США для Испытаний на системах ВПИ 
(USDA Guidelines for HVI Testing). В состав утверждённых Универсальных Стандартов На Цвет Хлопкового Волокна должны 
были войти 12 эталонов хлопкового волокна в форме бисквита (biscuit form) с заданными стандартными значениями 
отражаемости (Rd) и желтизны (

+
b). 

 
11–13 Июня 2008 в Мемфисе, Штат Теннесси, США состоялась двадцать восьмая Конференция По Универсальным 
Стандартам На Хлопок, участники которой рассмотрели, прокомментировали, а Совещательный Комитет по Универсальным 
Стандартам на Хлопок на их рекомендациях утвердил приблизительно 3 000 коробок со свежими наборами Универсальных 
Стандартов на Американский Нагорный Хлопок, подготовленные специалистами Департамента Сельского Хозяйства США, 
для официального использования в течение 3 следующих сезонов. Это было сделано с целью наиболее точного 
сопоставления стандартов с качеством волокна текущих урожаев Хлопчатника в США. На этот раз конференция имела 
двойной статус:- во-первых, непосредственно как Конференция По Универсальным Стандартам На Хлопок; и во-вторых, как 
Конференция По Инженерному Выбору Волокна (ИВВ

®
) (Engineered Fiber Selection (EFS

®
) Conference) компании Катэн 

Инкорпорэйтид (Cotton Incorporated). Участники конференции приняли решение о расширении числа подписантов Соглашения 
об Универсальных Стандартах на Хлопок за счёт возможности принятия в члены любой добросовестной хлопковой 
ассоциации, которая использует Универсальные Стандарты на Американский Нагорный Хлопок в качестве основного 
стандарта по классификации хлопкового волокна. К прежним подписантам соглашения применялось требование 
импортировать или решать вопросы, связанные с арбитражем, только в отношении хлопкового волокна из США. 
 
19–21 Июня 2013 в городе Роли (Raleigh), Штат Северная Каролина (State of North Carolina), США Департамент Сельского 
Хозяйства США провёл двадцать девятую Конференцию По Универсальным Стандартам На Хлопок, участники которой 
рассмотрели, прокомментировали, а Совещательный Комитет по Универсальным Стандартам на Хлопок на их рекомендациях 
утвердил приблизительно 1 850 коробок со свежими наборами Универсальных Стандартов на Американский Нагорный 
Хлопок, подготовленные специалистами Департамента Сельского Хозяйства США, для официального использования в 
течение 4 следующих сезонов. Кроме того, участники конференции приняли к исполнению два изменения, предложенные 
Департаментом Сельского Хозяйства США:- (i) расширение периодичности конференций по Универсальным Стандартам на 
Хлопок с 3 до 4 лет; и (ii) принятие Стандартов на Засорённость Хлопка, определяемую инструментальным методом с 
помощью систем ВПИ (HVI Cotton Trash Standards) в качестве Универсальных Стандартов. Конференция имела двойной 
статус:- во-первых, непосредственно как Конференция По Универсальным Стандартам На Хлопок; и во-вторых, как первая 
Конференция По Конкурентоспособности Волокон (Fiber Competitiveness Conference) компании Катэн Инкорпорэйтид (Cotton 
Incorporated). 
 
В соответствии с принятыми в 2013 решениями очередная – тридцатая Конференция По Универсальным Стандартам На 
Хлопок должна была состояться в Июне 2017. Однако её проведение не состоялось вследствие принятия властями США 
официального решения о прекращении действия (termination) Совещательного Комитета по Универсальным Стандартам на 
Хлопок c 18 Октября 2014. Личная переписка с представителями Департамента Сельского Хозяйства США в Июле 2019 
подтвердила факт отсутствия планов возобновления деятельности Совещательного Комитета по Универсальным Стандартам 



на Хлопок. Чиновники этого ведомства сослались на то, что со стороны хлопковой отрасли нет никаких текущих предложений 
в отношении Универсальных Стандартов на Хлопок. 
 
Тем не менее, в соответствии с порядками действующего текста Соглашения Об Универсальных Стандартах На Хлопок 
Официальные Стандарты Соединённых Штатов на Хлопок (Official Cotton Standards of the United States), известные также как 
просто Универсальные Стандарты (Universal Standards), включают в себя лишь два стандарта:- на Сорт по Цвету (Color Grade) 
и Сорт по Засорённости Листьями (Leaf Grade). Вместе с тем данное соглашение не поддерживает стандарты на иные 
факторы качества хлопкового волокна, такие как длина (length) или однородность длины (length uniformity), майкронэйр 
(micronaire) и крепость (strength). 
 
Подписание иностранными хлопковыми и текстильными ассоциациями, чьи участники активно покупают или перерабатывают 
Американское хлопковое волокно, Соглашения Об Универсальных Стандартах На Хлопок с Департаментом Сельского 
Хозяйства (ДСХ) США оказывает очень эффективное воздействие на дальнейшее продвижение использования официальных 
стандартов ДСХ США на сорта хлопка, поскольку вовлекает всё большее количество зарубежных потребителей в процесс 
стандартизации Американского хлопкового волокна, осуществляемый ДСХ США. Это, в свою очередь, существенно облегчает 
ДСХ США продвижение реализации выращенного в США хлопка за счёт вовлечения зарубежных потребителей в утверждение 
стандартов, на которых основана их торговля с поставщиками из США. 
 
Со временем число стран участниц, чьи уполномоченные хлопковые или текстильные ассоциации адаптировали стандарты 
Департамента Сельского Хозяйства США на сорта хлопка и подписали с ним соответствующее Соглашение Об 
Универсальных Стандартах На Хлопок, возрастало. К Июню 2013 среди подписавших это соглашение значились 24 
ассоциации и федерации, не считая таковых из США, из 22 стран, среди которых:- 
 

№ Страна Участники 
1 Bangladesh Bangladesh Textile Mills Association (BTMA) 

2 Belgium Association Cotonnière de Belgique 

3 Brazil Bolsa de Mercadorias & Futuros (BM&F) 

4 Egypt Alexandria Cotton Exporters Association (ALCOTEXA) 

5 France Association Française Cotonnière (AFCOT) 

6 Germany Bremer Baumwollbörse 

7 Great Britain 
Council of British Cotton Textiles 
International Cotton Association Ltd. (ICA) 

8 India Cotton Association of India (CAI) 

9 Indonesia Asosiasi Pertekstilan Indonesia (API) (Indonesia Spinners Association) 

10 Italy Associazione Tessile Italiana (ATI) 

11 Japan 
(i) Japan Cotton Arbitration Institute 
(ii) Japan Cotton Traders’ Association 
(iii) Japan Spinners’ Association 

12 Korea, Republic of Spinners’ & Weavers’ Association of Korea 

13 Malaysia Malaysian Textile Manufacturers Association (MTMA) 

14 Mexico Cámara Nacional de la Industria Textil (CANAINTEX) 

15 Peru Comité Textil de la Sociedad Nacional de Industrias 

16 The Philippines Textile Mills Association of The Philippines, Incorporated 

17 Poland Izba Bawełny w Gdyni (Gdynia Cotton Association) 

18 Spain Centro Algodonero Nacional 

19 Switzerland Industrieverband Textil 

20 Taiwan Taiwan Cotton Spinners’ Association 

21 Thailand Thai Textile Manufacturing Association 

22 The United States of America All insitutions and companies 

 
Региональные различия в качестве хлопкового волокна и в настоящее время остаются общепринятыми отличиями при 
идентификации Селекционных Сортов Хлопчатника. К примеру, Селекционный Сорт Хлопчатника под названием Дэлтэ 
(Delta), возделываемый на аллювиальных (или пойменных) почвах вдоль Реки Миссисипи (Mississippi River), исходя из 
штапельной длины получаемого волокна был признан в 1980-х в качестве средневолокнистого Хлопчатника. 
 
Характеристики Качества Хлопкового Волокна 

 
Вплоть до начала XXI века специалисты прядильных производств для переработки приобретённого хлопкового волокна при 
наладке технологического процесса, подборе кип в ставку для смешивания проводили выборочную оценку качества этого 
волокна; хотя в большинстве случаев партии купленного волокна сопровождались документами от его производителей, 
отражающими качество по целому ряду показателей. Уже в конце ХХ века основные хлопкопроизводящие державы перешли к 
покипной оценке качества вырабатываемого хлопкового волокна, предусматривающей выдачу сертификата качества с 
приложением протокола покипных испытаний в виде сводной таблицы, отображающей показатели качества образцов волокна 
из каждой кипы, определённые при помощи систем Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) (High Volume Instrument 
(HVI)). Применение таких документов очень быстро вошло в широкую практику определения точной цены хлопкового волокна 
среди изготовителей, международных торговцев и крупнейших мировых переработчиков при его купле-продаже. Кроме того, 
современный компьютерный подбор сортировок волокна разного качества и расчёт ожидаемого качества пряжи на основе 
покипных показателей качества хлопкового волокна обеспечивает более точные результаты, нежели устаревшие, некогда 
традиционные методы составления сортировок. Однако не все страны импортёры, в которых массово перерабатывается 
хлопковое волокно, используют такую практику и оценку качества, произведённую изготовителем волокна, и по-прежнему, в 
силу действующих в данных странах стандартов или экономической ситуации, вынуждены прибегать к собственной оценке 
качества, определяемого на основе трудоёмких и длительных испытаний. Действительно, системы ВПИ – весьма 
дорогостоящи для их покупки небольшим прядильным предприятием, и такие предприятия по-прежнему используют труд 
классификаторов (или классёров) для определения показателей качества приобретённого ими хлопкового волокна. Несмотря 
на это, ситуация не стоит на месте. Национальные ассоциации хлопковиков и текстильщиков обеспечивают своих участников 
методической литературой, освещающей практику применения показателей качества хлопкового волокна, измеряемых 
системами ВПИ и принятых на международном рынке хлопка. Некоторые ассоциации за счёт совокупных платежей своих 



участников приобретают системы ВПИ и обеспечивают их необходимыми испытаниями образцов хлопкового волокна, 
особенно при возникновении споров в отношении его качества. Во многих хлопковых ассоциациях действуют курсы подготовки 
классификаторов (или классёров), которых обучают определению показателей качества хлопкового волокна как 
органолептическим, так и инструментальным методами. Специалисты прядильных предприятий разрабатывают и внедряют в 
производстве методики составления смесок на основе общепринятых международных показателей качества хлопкового 
волокна. 
 
Когда-то тремя основными факторами, принимаемыми в расчёт при определении сорта хлопкового волокна, являлись цвет 
(color), содержание инородных примесей (foreign matter content) и приготовление при волокноотделении (ginning preparation). В 
настоящее время в связи с изобретением и внедрением новых технологий и измерительных приборов количество 
характеристик качества хлопкового волокна существенно увеличилось; основными из них являются:- длина волокна (fiber 
length), однородность длины волокна (fiber length uniformity), содержание короткого волокна (short fiber content), распределение 
длины волокна (fiber length distribution), тонина (fineness) или майкронэйр (micronaire) волокна, крепость волокна (fiber strength), 
цвет (color), засорённость (trash), чужеродная примесь (extraneous matter), узелки (neps), а также удлинение (elongation), 
зрелость (maturity) и окрашиваемость (dyability) волокна. Хотя не менее важными являются также клейкость (stickiness) 
волокна и содержание пыли (dust content) в волокне. 
 
В зависимости от используемой системы прядения прядильщики уделяют большее или меньшее внимание соответствующим 
свойствам волокна. Так, например, на считая наличия узелков в волокне и окрашиваемости, (1) для роторного прядения со 
свободным концом, или роторного пневмомеханического прядения (open-end rotor spinning), главенствующими 
характеристиками качества по мере значимости являются тонина, зрелость и крепость волокна; (2) для кольцевого прядения 
(ring spinning) – длина волокна и однородность длины волокна, а также крепость, тонина и трение волокна о волокно (fiber to 
fiber friction); для пневмоструйного прядения (airjet spinning) – тонина, зрелость, крепость, длина волокна и однородность 
длины волокна, а также трение волокна о волокно; и для фрикционного прядения (friction spinning) – трение волокна о волокно, 
крепость, тонина, длина волокна и однородность длины волокна, а также засорённость и пыль (dust). При возделывании 
Хлопчатника хлопкоробы должны учитывать эти особенности, поскольку в зависимости от качества получаемого ими 
хлопокового волокна будет зависеть то, какой покупатель и по какой средней цене будет приобретать у них продукцию. 
 
Длина Волокна 

 
Главенствующей характеристикой качества хлопкового волокна, определяющей тип продукции (тип и конкретный номер 
пряжи, тип ткани или конечного швейного изделия) текстильщиков является длина волокна. Под Длиной Волокна (Fiber 
Length) понимается среднее значение длины половины наиболее длинных волокон вытянутого штапелька. Длина волокна 

зависит главным образом от Селекционного Сорта (или Разновидности) Хлопчатника и в меньшей мере от благоприятной 
погоды и практики возделывания этой сельскохозяйственной культуры, которые должны быть в момент развития волокна на 
стадии его удлинения. Удлинение волокна в развивающейся коробочке Хлопчатника происходит в первые 16–25 дней после 
цветения; и если в этот период будут преобладать высокие показатели температуры воздуха, сильный недостаток воды 
(severe water stress) или если в почве будет наблюдаться недостаток калия (potassium deficiency), то длина созревшего в 
коробочке Хлопчатника волокна окажется короче обычного. Все эти факторы воздействуют на внутреннее снабжение 
углеводами (internal carbohydrate supply) и уровень влажности внутри коробочки. Так, если условия созревания позволяют 
растению увеличить уровень снабжения коробочки необходимыми углеводами, то будут, соответственно, увеличиваться 
длина растущего внутри коробочки волокна и возрастать его крепость. Необходимо также учитывать тот факт, что процесс 
волокноотделения (или джинирования) также может оказать воздействие на длину волокна; например, низкий уровень 
влажности и излишняя очистка волокна во время этого процесса могут уменьшить длину получаемого хлопкового волокна и 
увеличить содержание короткого волокна. Идеальным уровнем влажности волокна в процессе волокноотделения является 
диапазон от 6 до 8%; в случае когда влажность волокна во время этого процесса ниже 5% каждое снижение влажности на 1% 
приведёт к снижению длины волокна на 1/100 дюйма (или 0.254 миллиметра). 
 
Следует отметить, что даже в малом произвольно взятом пучке волокон хлопка (small random bunch of a cotton) длины 
отдельных волоконец неоднородны и весьма сильно различаются друг от друга. В этой связи чтобы хоть как-то привязаться к 
среднему значению длины волокна конкретной партии, специалисты в области качества хлопкового волокна в разных странах 
мира могут использовать целую серию терминов и толкований, относящихся к длине волокна, среди которых:- штапельная 
длина (staple length), средняя длина (mean length (ML)), высшая средняя длина половины (upper half mean length (UHML)) или 
длина 50% ухватывания (50% span length), высшая длина четверти (upper-quartile length), эффективная длина (effective length), 
модальная длина (modal length), длина 2.5% ухватывания (2.5% span length) и другие. 
 
В большинстве стран мира длина волокна определяется либо органолептическим методом – непосредственно руками 
классёров (или классификаторов), вытягивающими так называемый штапелёк (staple) и сравнивающими его с длинами 
эталонных штапельков, либо инструментальным методом с помощью систем Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) 
(High Volume Instrument (HVI)), выкладывающих параллельно так называемую бородку (beard) из волокон на оптическом 
считывающем устройстве (optical sensing point). Длина измеряемого волокна указывается либо в 100-х и 32-х дюйма (100

ths
 and 

32
nds

 of an inch), либо в дюймах и миллиметрах. 
 
Системы ВПИ испытывают также пробу хлопкового волокна на Содержание Коротких Волокон (СКВ) (Short Fiber Content 
(SFC)) в ней. Под Коротким Волокном в данном случае понимаются волокна, длина которых не превышает 0.5 дюйма (12.7 

миллиметров (мм)). При продаже хлопкового волокна скидка к цене за содержание в нём короткого волокна не используется, а 
прядильщики используют данные об этом для отбора кип (laydowns) с разным по длине волокном при составлении смесовок 
(или подборе кип в ставку) для выработки пряжи требуемого качества. 
 
Практически всё мировое хлопковое сообщество для описания длины волокна использует параметр Штапельная Длина или 
Длина Штапелька (Staple Length), тогда как в странах бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР) был 

изобретён параметр Штапельная Массодлина. (Примечание (терминология из Государственного Стандарта (ГОСТ) СССР):- 
Штапельная Массодлина – средняя массодлина всех волокон, длина которых больше модальной. Модальная Массодлина 

– средняя длина волокон, составляющих группу с наибольшей массой. Средняя Массодлина – отношение суммы 
произведений средних длин каждой группы на их массу к общей массе волокон всех групп.) Штапельная длина волокна в 



большинстве стран мира определяется в дюймах, кроме Китая, где штапельная длина определяется в миллиметрах. В 
странах бывшего СССР штапельная массодлина также определялась в миллиметрах. Следует отметить, что равенства между 
штапельной длиной и штапельной массодлиной волокна нет. Штапельная массодлина была на несколько миллиметров 
больше штапельной длины волокна. Специалисты международных хлопковых ассоциаций предпринимали неоднократные 
попытки создать таблицы соответствий параметров характеристик хлопкового волокна по национальным хлопковым 
стандартам в конкретных странах с параметрами Универсальных Стандартов. Однако, опираться на такое соответствие длин 
по тем таблицам не следует и при желании закупить хлопковое волокно с той или иной штапельной длиной следует прежде 
всего заказать пробные образцы для определения штапельной длины и её однородности в соответствии с принятыми в 
конкретной стране правилами определения характеристик хлопкового волокна и только после этого предпринимать попытки 
заключения договоров на поставку необходимого хлопкового волокна. 
 

STAPLE LENGTH CONVERSION CHART 
КОНВЕРСИОННАЯ ТАБЛИЦА ДЛИН ШТАПЕЛЬКА 

Category 
Категория 

Inches 
Дюймы 

32nds 
32-ые 

Decimals 
Десятичные 

USDA Upland HVI 
Length, inch 

Длина по ВПИ от ДСХ 
США для Нагорного 

Хлопка, дюймы 

USDA US Pima HVI 
Length, inch 2.5% sl 

(span length) 
Длина по ВПИ от ДСХ 
США для Хлопка Пима 
США, Дюймы ду 2.5% 
(длины ухватывания) 

Millimeters 
Миллиметры 

Ex-USSR 
Millimeters 
Миллиметры 

бывшего СССР 

Short 
Короткий 

1/2” 16 0.500   12.70 13.2 – 14.1 

17/32” 17 0.531   13.49 14.2 – 15.1 

9/16” 18 0.563   14.30 15.2 – 16.1 

19/32” 19 0.594   15.09 16.2 – 17.1 

5/8” 20 0.625   15.88 17.2 – 18.1 

21/32” 21 0.656   16.66 18.2 – 19.1 

11/16” 22 0.688   17.48 19.2 – 20.1 

23/32” 23 0.719   18.26 20.2 – 21.1 

3/4” 24 0.750 – 0.79  19.05 21.2 – 22.1 

25/32” 25 0.781   19.84 22.2 – 23.1 

13/16” 26 0.812 5 0.80 – 0.85  20.64 23.2 – 24.1 

27/32” 27 0.843 75   21.43 24.2 – 25.1 

7/8” 28 0.875 0.86 – 0.89  22.23 25.2 – 26.1 

29/32” 29 0.906 25 0.90 – 0.92  23.02 26.2 – 27.1 

15/16” 30 0.937 5 0.93 – 0.95  23.81 27.2 – 28.1 

Medium 
Средний 

31/32” 31 0.968 75 0.96 – 0.98  24.61 28.2 – 29.1 

1” 32 1.000 0.99 – 1.01  25.40 29.2 – 30.1 

1-1/32” 33 1.031 25 1.02 – 1.04  26.19 30.2 – 31.1 

1-1/16” 34 1.062 5 1.05 – 1.07  26.99 31.2 – 32.1 

1-3/32” 35 1.093 75 1.08 – 1.10  27.78 32.2 – 33.1 

Medium to Long 
От Среднего до 

Длинного 

1-1/8” 36 1.125 1.11 – 1.13  28.58 33.2 – 34.1 

1-5/32” 37 1.156 25 1.14 – 1.17  29.37 34.2 – 35.1 

1-3/16” 38 1.187 5 1.18 – 1.20  30.16 35.2 – 36.1 

1-7/32” 39 1.218 75 1.21 – 1.23  30.96 36.2 – 37.1 

Long 
Длинный 

1-1/4” 40 1.250 1.24 – 1.26 – 1.20 31.75 37.2 – 38.1 

1-9/32” 41 1.281 25 1.27 – 1.29  32.54 38.2 – 39.1 

1-5/16” 42 1.312 5 1.30 – 1.32 1.21 – 1.25 33.34 39.2 – 40.1 

1-11/32” 43 1.343 75 1.33 – 1.35  34.14 40.2 – 41.1 

1-3/8” 44 1.375 1.36 – 1.26 – 1.31 34.93 41.2 – 42.1 

Extra Long 
Экстрадлинный 

1-13/32” 45 1.406 25   35.72 42.2 – 43.1 

1-7/16” 46 1.437 5  1.32 – 1.36 36.51 43.2 – 44.1 

1-15/32” 47 1.468 75   37.31  
1-1/2” 48 1.500  1.37 – 1.42 38.10  

1-17/32” 49 1.531 25   38.89  
1-9/16” 50 1.562 5  1.43 – 1.47 39.69  
1-19/32” 51 1.593 75   40.48  
1-5/8” 52 1.625  1.48 – 41.28  

1-21/32” 53 1.656 25   42.07  
1-11/16” 54 1.687 5   42.86  
1-23/32” 55 1.718 75   43.66  
1-3/4” 56 1.750   44.45  

Примечание:- USDA = United States Department of Agriculture = Департамент Сельского Хозяйства США = ДСХ США; HVI = High Volume Instrument = 
Высокопроизводительный Инструмент = ВПИ 

 
Upper Half Mean Length, inches 

Высшая Средняя Длина Половины, дюймы 
Short 

Короткая 
Medium 
Средняя 

Long 
Длинная 

Extra Long 
Экстра Длинная 

< 0.99 0.99–1.10 1.11–1.26 > 1.26 

 
В ряде стран мира при определении длины хлопкового волокна используется концепция его длины ухватывания (span length), 
когда с помощью прибора цифровой фиброграф (digital fibrograph) определяются значения длины 50% ухватывания (50% span 
length) и длины 2.5% ухватывания (2.5% span length) волоконец. Для определения значений длин ухватывания пучок 
волоконец прибивается к одному краю с их одновременным оптимальным выпрямлением и расположением параллельно друг 
другу. Далее по прибитому краю волоконец производится их ухват зажимом, в результате которого образуется захват (grip) 
100% волоконец. Если с противоположного края 100% выложенных волоконец ухватить 50% длинных волоконец, то в данном 



захвате будут отобраны волоконца, значение длины которых будет соответствовать значению длины 50% ухватывания. Если 
с противоположного края 100% выложенных волоконец ухватить 2.5% самых длинных волоконец, то в данном захвате будут 
отобраны волоконца, значение длины которых будет соответствовать значению длины 2.5% ухватывания. Прилагаемый ниже 
рисунок наглядно отображает концепцию использования таких длин волокна на примере захвата 100% волоконец (100% fibers 
in grip), 50% волоконец (50% fibers in grip) и 2.5% волоконец (2.5% fibers in grip):- 
 

 
 
В Индии показатель качества хлопкового волокна Длина 2.5% Ухватывания классифицируется на следующие категории:- 
 

2.5% Span Length, millimeters 
Длина 2.5% Ухватывания, миллиметры 

Short B 
Короткая Би. 

Short A 
Короткая Эй. 

Medium 
Средняя 

Long 
Длинная 

Extra Long 
Экстра Длинная 

< 20 20.5–24.5 25.0–29.0 29.5–32.5 > 33 

 
В Индии показатель качества хлопкового волокна Средняя Длина Волокна (Mean Fiber Length) измеряется после 

волокноотделения (ginning) в миллиметрах или дюймах; определяется с помощью приборов гребенной сортировщик Беа 
(Baer’s comb sorter), сортировщик Болза (Balls sorter), гребенной сортировщик Щёрлы (Shirley comb sorter), сортировщик Зута-
Вэба (Suter-Webb sorter) и цифровой фиброграф (digital fibrograph); и классифицируется на следующие категории:- 
 

Mean Fiber Length, millimeters 
Средняя Длина Волокна, миллиметры 

Short 
Короткая 

Medium 
Средняя 

Superior Medium 
Отборная Средняя 

Long 
Длинная 

Superior Long 
Отборная Длинная 

< 19 20.0–21.5 22.0–24.0 24.5–26.0 > 27 

 
Южно-Индийская Текстильная Исследовательская Ассоциация (ЮИТИА) (SOUTH INDIA TEXTILE RESEARCH ASSOCIATION 
(SITRA)) после проведения многочисленных и длительных экспериментов предложила формулы для сопоставления 
различных терминов длины волокна, в частности:- 
 
MEAN LENGTH = (1.242 x 50% SPAN LENGTH) + 9.78 
EFFECTIVE LENGTH = (1.013 x 2.5% SPAN LENGTH) + 4.39 
 
С длиной волокна неразрывно связан показатель Индекс по Однородности Длины (ИОД) (Length Uniformity Index (LUI)), 

измеряемый в процентах. 
 

Length Uniformity Index, percent 
Индекс По Однородности Длины, проценты 

Very Low 
Очень Низкий 

Low 
Низкий 

Intermediate 
Промежуточный 

High 
Высокий 

Very High 
Очень Высокий 

< 77 77–79 80–82 83–85 > 85 

 
Для определения значений Индекса по Однородности Длины хлопкового волокна используется следующая формула:- 
 
LENGTH UNIFORMITY INDEX = (MEAN LENGTH / UPPER HALF MEAN LENGTH) x 100 
 
В ряде стран мира вместо Индекса по Однородности Длины хлопкового волокна дополнительно пользуются показателем 
Соотношение С Однородностью (Uniformity Ratio), измеряемый в процентах и который определяется с помощью 

следующей формулы:- 
 



UNIFORMITY RATIO = (50% SPAN LENGTH / 2.5% SPAN LENGTH) x 100 
 
В Индии показатель качества хлопкового волокна Соотношение С Однородностью классифицируется на следующие 
категории:- 
 

Uniformity Ratio, percent 
Соотношение С Однородностью, процент 

Poor 
Скудное 

Fair 
Приемлемое 

Average 
Среднее 

Good 
Хорошее 

Very Good 
Очень Хорошее 

< 42 42–43 44–45 46–47 > 47 

 
Для понимания разницы значений того или иного показателя длины одного и того же волокна приводится следующая 
эмпирическая таблица:- 
 

Comparison of 50%, 2.5% Span Length and Uniformity Index with Short Fiber Content 
Сравнение Длины 50%, 2.5% Ухватывания и Индекса по Однородности с Содержанием Коротких Волокон 

Mean Fiber Length, mm 
Средняя Длина Волокна, мм 

26.8 25.6 25.2 

Coefficient of Variation (CV) of Fiber Length, % 
Коэффициент Вариации (КВ) Длины Волокна, % 

28.9 30.6 32.8 

Short Fiber Content (SFC), % 
Содержание Коротких Волокон (СКВ), % 

7.3 12 14 

50% Span Length, mm 
Длина 50% Ухватывания, мм 

16.6 13.6 14 

2.5% Span Length, mm 
Длина 2.5% Ухватывания, мм 

36.6 29.8 29.7 

Uniformity Index (UI), % 
Индекс по Однородности (ИО), % 

45.5 45.6 45.6 

 
Цвет 

 
Цвет (Color), как мы его воспринимаем, может быть описан тремя характерными чертами (attributes) – тон (или оттенок (hue)), 

светлынь (lightness)) и хрома (chroma). Тон (или Оттенок) может быть определён как название цвета, например, белый (white), 
жёлтый (yellow), зелёный (green), красный (red) или голубой (blue); Светлынь (или Светлота) – как степень светлоты или 
темноты (darkness) по шкале нейтральных цветов в диапазоне от белого (white) до светлого и тёмного серого (light and dark 
grays) и в конечном итоге до чёрного (black); и Хрома – как насыщенность (saturation), сила (или интенсивность (strength)) или 
величина (или глубина) цвета (amount of color). Большая часть цветовых различий в отношении цвета хлопкового волокна 
относится к изменению хромы (change in chroma), или степени желтизны (degree of yellowness), наблюдаемому при оценке 
классов по цвету от Белого (White) по Серый (Gray), включая Пятнистый (Spotted), Слегка Окрашенный (Tinged) и Жёлтый 
Запятнанный (Yellow Stained). У Серого меньшее содержание хромы в сравнении со степенью желтизны у Слегка 
Окрашенного или Жёлтого Запятнанного хлопкового волокна. Между сортами одного и того же класса по цвету цветовые 
различия незначительны, например, между Строго (или Чётко) Средним Белым (Strict Middling White) и Средним Белым 
(Middling White); или в пределах одного единственного сорта, например, между самыми яркими (brightest) и самыми тусклыми 
пробами (dullest samples) сорта Строго (или Чётко) Низкий Средний (Strict Low Middling). В этих случаях незначительные 
цветовые различия определяются главным образом по степени светлости; при этом более высокие сорта хлопкового волокна 
будут более светлыми, нежели более низкие сорта. Плюс ко всему, каждый сорт содержит некоторые различия в хроме, 
связанные, например, с присущим конкретному Селекционному Сорту Хлопчатника природным цветом его волокна (белым 
или кремоватым) или между самым серым (grayest) и самым пятнистым (most spotted) образцом волокна в пределах любой 
одной из коробок с эталонами сорта. 
 
Большинство Разновидностей (или Селекционных Сортов) Хлопчатника при должном созревании и открытии коробочки 
содержат чистое волокно белого цвета вследствие недостатка его микробиологической деградации и свойства целлюлозы к 
высокой степени отражения. Цвет хлопкового волокна испытуемой пробы определяется либо инструментальным методом с 
помощью встроенных в системы Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) (High Volume Instrument (HVI)) колориметров 
(colorimeters), либо органолептическим методом класёром (или классификатором) путём сравнения оцениваемой пробы 
хлопкового волокна с стандартизированным хлопковым волокном, размещённым в официальных сортовых коробках (grade 
boxes), срок действия которых ограничивается, как правило, одним сезоном. Для определения цвета волокна при помощи 
колориметра применяются порядки цветовой модели Никёрсэна-Хантёра (Nickerson-Hunter color model) с определением 
яркости (Ар.ди.) (brightness (Rd)) или, если быть более точным, степени отражаемости (Ар.ди.) (degree of reflectance (Rd)) 
волокна и желтизны (+би.) (yellowness (+b)) света, отражённого от испытуемого хлопкового волокна. ххххх. 
 



 
 
На ранней стадии созревания Хлопчатника его волокно относится к высоким сортам; иными словами хлопковое волокно – 
светлое (light) и яркое (bright). Дожди и ливни после открытия коробочки могут существенно изменить параметры цвета 
волокна; и в этой связи очень важно успеть как можно скорее собрать весь урожай хлопка-сырца. Если всё же после открытия 
коробочек урожай подвергся незначительному воздействию ливней, и волокно в них стало влажным, то очень важно до его 
сбора дождаться высыхания и отбеливания волокна под воздействием Солнца и ветра, и только после этого приступать к 
сбору хлопка-сырца. При этом волокно из обвисших, находящихся близко к земле коробочек (low hanging bolls) Хлопчатника, а 
также из опавшего и подобранного с земли хлопка-сырца может оказаться запятнанным землёй (land-stained). А если после 
открытия коробочек урожай подвергся длительному и значительному воздействию атмосферных осадков, и волокно в 
коробочках находилось при этом во влажном состоянии, то велика вероятность появления на поверхности волокна Грибов 
(Fungi), которые по мере роста начнут пускать свои споры, вызывая при этом постепенное изменение цвета волокна с белого 
на серый (gray) и одновременно с яркого на тусклый (dull). Если до сбора хлопка-сырца урожай Хлопчатника подвергся 
заморозкам, то полученное из него волокно может оказаться пятнистым (spotted), слегка окрашенным (tinged) или жёлтым 
запятнанным (yellow stained). Причём пятнистым может оказаться и то волокно, которое, изначально будучи качественным, в 
процессе волокноотделения смешалось с поражённым заморозками волокном. 
 
В дополнение к цвету хлопковое волокно имеет свою яркость (brightness), которая в разной степени может быть потеряна под 
воздействием выветривания (weathering) в поле до начала сбора урожая, микроорганизмов, Насекомых или Грибов, а также 
из-за разводов (stains), остающихся при попадании мелких частиц листьев или почвы. В любом случае потеря яркости волокна 
в открытой коробочке Хлопчатника свидетельствует об ухудшении его качества. 
 



Официальные Стандарты Соединённых Штатов на Хлопок (Official Cotton Standards of the United States) предусматривают 
следующую градацию хлопкового волокна в зависимости от его цвета:- Белый (White), Слегка Пятнистый (Light Spotted), 
Пятнистый (Spotted), Слегка Окрашенный (В Жёлтый) (Tinged) и Жёлтый Запятнанный (или С Бурыми Пятнами) (Yellow 
Stained); причём в расчёт принимаются и значительные (major) и незначительные различия (minor differences) в цвете. 
Конечно же значительные различия, вызванные главным образом возрастающими степенями желтизны, возникают между 
указанными выше пятью цветовыми сортами; а незначительные различия в отражаемости (reflectance) и белизне (whiteness) 
хлопкового волокна проявляются отдельно в каждом цветовом сорте, подразделяемом на восемь сортов по засорённости 
листьями (leaf grades). До 1992 существовала также дополнительная градация по цвету волокна на Плюс (Plus), Светлый 
Серый (Light Gray) и Серый (Gray). Она использовалась для указания различных комбинаций цвета волокна и его 
засорённости, нежели те, которые обычно обнаруживались в белых сортах хлопкового волокна. Степень затемнения (degree 
of darkness) волокна служит главным базисом для разбивки по сортам в пределах каждой цветовой группы; при этом более 
высокие сорта хлопкового волокна обладают большей яркостью цвета, нежели более низкие сорта. Ххххх. 
 
Засорённость 

 
Засорённость (Trash) является мерой содержания неволокнистого материала в испытуемой пробе хлопкового волокна, 

определяемой инструментальным методом с помощью встроенных в системы Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) 
(High Volume Instrument (HVI)) измерителей сора (trash meter) или органолептическим методом класёром (или 
классификатором) путём сравнения оцениваемой пробы хлопкового волокна с стандартизированным хлопковым волокном, 
размещённым в официальных сортовых коробках (grade boxes). И если хлопок-сырец собран своевременно и должным 
образом, то в нём присутствуют лишь незначительные количества остатков листьев (leaf) и инородных примесей (foreign 
matter). Вместе с тем уровень засорённости хлопкового волокна так или иначе зависит от процесса дефолиации (defoliation). 
Обеднённая дефолиация часто возникает в результате сочетания ряда факторов, среди которых высокий уровень 
остаточного азота (high residual nitrogen), прохладные температуры воздуха и высокая влажность почвы во время проведения 
процесса дефолиации, экстремальный уровень недостатка воды, стремительно растущие растения или возобновление роста 
(regrowth), и высокий расход дефолианта (defoliant), который отвердевает (freezes) листья на растениях Хлопчатника. В любом 
случае засорённый хлопок-сырец сначала очищается в процессе волокноотделения (или джинирования), а потом и 
полученное хлопковое волокно подвергается дополнительной очистке текстильщиками на первичной стадии прядения, что 
ведёт к снижению выхода волокна и удорожанию. Вместе с тем хлопковое волокно с высоким уровнем засорённости 
продаётся со скидкой. 
 
Универсальные Стандарты на Хлопок включают и стандарт на засорённость, который подразделяет листовые сорта (или 
сорта по засорённости листьями (leaf grades)) хлопкового волокна на семь составляющих. Ххххх. 
 
В США в отношении классификаторской сортировки засорённости неволокнистым содержимым (non-lint content) реализуемого 
хлопкового волокна, полученного из Нагорного Хлопчатника (Upland Cotton), принята следующая таблица:- 
 

Classer’s Grade 
Классёрский Сорт 

Grade Code 
Сортовой Код 

Leaf Code 
Листовой Код 

HVI Trash Meter Readings 
(4-Years Average), % area 

Показатели по Измерителю Сора 
ВПИ (4-Годичные Средние 

Значения), % площади 

Average Shirley Analyzer 
Nonlint Content, % 

Среднее Содержание Неволокна 
По Анализатору Щёрлы, % 

Good Middling (GM) / 
Хороший Средний (ХС) 

11 1 0.13  

Strict Middling (SM) / 
Строго Средний (СС) 

21 2 0.20 2.0 

Middling (M) / 
Средний (С) 

31 3 0.34 2.7 

Strict Low Middling (SLM) / 
Строго Низкий Средний (СНС) 

41 4 0.51 3.3 

Low Middling (LM) / 
Низкий Средний (НС) 

51 5 0.72 4.0 

Strict Good Ordinary (SGO) / 
Строго Хороший Обычный (СХО) 

61 6 1.00 5.2 

Good Ordinary (GO) / 
Хороший Обычный (ХО) 

71 7 1.25 – 

Below Grade (BG) / 
Вне Сортовой (ВС) 

81 8 1.57  

Примечание:- HVI = High Volume Instrument = Высокопроизводительный Инструмент = ВПИ 

 
Классификатор определяет сорт хлопкового волокна по засорённости непосредственным сличением отобранных из кип 
образцов волокна с образцами волокна в приобретённых коробках с действующими официальными стандартами, срок 
действия которых ограничивается, как правило, одним сезоном. Системы ВПИ определяют сорт по засорённости через 
определение показателей площади засорённости поверхности сканируемого образца волокна. 
 
Чужеродная Примесь 

 
Чужеродная Примесь (Extraneous Matter) представляет собой любой загрязняющий материал (foreign contaminant), среди 

которого частицы кожицы семян (seed coat fragments), кора (bark), трава (grass), пластик (plastic), масло (oil) и тому подобное. 
Чужеродная примесь определяется визуально, и при её наличии предоставляется отдельная скидка от обычной скидки к цене 
за засорённость. 
 
Майкронэйр 

 
Майкронэйр или Майкронэа (Micronaire) является мерой диаметра хлопкового волокна и сочетания тонины волокна (fiber 

fineness) (или линейной плотности (linear density)) и его зрелости (maturity) (или толщины стенки (wall thickness)). В 
зависимости от того, в каком диапазоне значений будет находится показатель майкронэйр конкретного хлопкового волокна, 



будет определяться его дальнейшее конечное предназначение для текстильной отрасли. Значение показателя майкронэйр 
определяется с помощью прибора, входящего в системы Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) (High Volume 
Instrument (HVI)). Этот прибор использует поток воздуха (airflow), который коррелирует значение показателя майкронэйр 
испытуемого хлопкового волокна с проницаемостью (permeability) воздушного потока сквозь неизменную массу хлопковых 
волокон, вдавленных в трубку (tube) фиксированного объёма. Информация о значениях показателя майкронэйр 
прописывается практически во всех договорах на реальную поставку хлопкового волокна и в ней указываются минимальный и 
максимальный уровень значений, или указание об отсутствии контрольного лимита, поскольку в зависимости от значений 
майронэйра к цене хлопка будут применяться либо премии (premiums), либо скидки (discounts), либо их не будет вовсе, если 
показатели майкронэйра находятся в базовом диапазоне. Скидочный диапазон (discount range) значений показателя 
майкронэйр формируется для диапазонов 34 и ниже и 50 и выше; базовый диапазон (base range) – 35–36 и 43–49; 
премиальный диапазон (premium range) – 37–42. Такое распределение вызвано тем, что хлопковое волокно с низким 
значением показателя майкронэйр в процессах волокноотделения (или джинирования) и выработки пряжи больше 
подвержено образованию нежелательных узелков (neps), представляющих собой крохотные узлы (minute knots) спутанного 
волокна (tangled fiber). Кроме того, низкое значение показателя майкронэйр отождествляется главным образом с незрелым 
волокном, которое не способно абсорбировать краситель (dye), вследствие чего на готовой, особенно гладкокрашеной, ткани 
проявляется так называемый непрокрас в виде неравномерного узора красителя (uneven dye pattern) из-за непрокрашеных 
полосок отдельных участков пряжи. А хлопковое волокно с высоким значением показателя майкронэйр является более 
утолщённым (coarse) и в этой связи может быть использовано только для выработки утолщённой пряжи, идущей, в свою 
очередь, на изготовление утолщённых саржевых тканей типа дёним (или джинса (denim)). 
 
Кроме Селекционного Сорта (или Разновидности) Хлопчатника на значения присущих его волокну значений майкронэйр будет 
в серьёзной степени оказывать влияние окружающая среда. Поскольку значение показателя майкронэйр зависит от того, как 
во второй половине периода созревания коробочки Хлопчатника в ней начинут формироваться волоконца, то все факторы, 
воздействующие на этот процесс, будут играть ключевое значение. Например, прохладная погода на данном этапе часто 
приводит к появлению волокна с низким значением майкронэйр. Поскольку идеальные погодные условия, необходимые для 
формирования хорошей коробочки и волокна в ней, сменяются на прохладную/облачную (cool/cloudy) погоду, то в коробочке 
начинает снижаться производство углеводов (carbohydrate production), способствующих должному развитию волокна. 
Особенно сильно риск появления волокна с низким значением майкронэйр возрастает в конце вегетационного периода. 
Преждевременная дефолиация (premature defoliation) также может привести к снижению значения майкронэйр у хлопкового 
волокна. Кроме того недостаток калия (potassium deficiency), как и в случае с крепостью (strength) хлопкового волокна, может 
привести к снижению значения майкронэйр у волокна, полученного из такого Хлопчатника; это происходит вследствие того, 
что низкий уровень калия во время созревания коробочки Хлопчатника может вызвать преждевременное старение (premature 
senescence) листьев, а потеря верхних листьев (top leaves) ведёт к нарушению созревания верхних коробочек и, 
соответственно, волоконец в них. Среди прочих факторов, способных создать такие условия, фигурируют также густота 
стояния (dense stands) растений и/или высокая частота удобрения азотом и поливов (high nitrogen and irrigation frequencies), 
которые способны привести к бурному росту (rank growth) растений, вызывающему, в свою очередь, затенение (shading) более 
низких листьев и тем самым уменьшение снабжения углеводами (carbohydrate supply). Кроме того, умеренные погодные 
условия в процессе вегетационного периода способны привести к появлению на растении значительного числа коробочек, а 
необходимых углеводов для должного развития волоконец во всех этих коробочках, будет явно не хватать; в результате 
волокно окажется недозрелым, а значение майкронэйр – низким. Высокие значения майкронэйр являются результатом 
излишнего снабжения растения Хлопчатника углеводами в процессе его развития; такое происходит в случаях, когда 
экстремально тёплые погодные условия вызывают значительное опадание коробочек (boll shed), а количество углеводов, 
продолжающих поступать в оставшиеся коробочки, существенно возрастает. В определённых ситуациях управленческие 
решения самих хлопкоробов могут помочь им избежать слишком низких или, наоборот, слишком высоких значений 
майкронэйр волокна, которое будет вырабатываться из хлопка-сырца выращенного ими Хлопчатника. Например, раннее 
прекращение развития волоконец внутри коробочек Хлопчатника в течение вегетационного периода способно привести к 
появлению незрелого волокна с низким значением майкронэйр; и в этой связи выбор нужного Селекционного Сорта 
Хлопчатника с соответствующими сроками его созревания и избежание слишком раннего применения регуляторов роста 
растения (plant growth regulators) однозначно окажут благотворное влияние на конечные значения майкронэйр волокна, 
которое будет получено из такого выращенного Хлопчатника. 
 
С показателем майкронэйр хлопкового волокна неразрывно связаны другие сопутствующие показатели качества, а именно:- 
тонина волокна (fiber fineness или fibre fineness), соотношение со зрелостью волокна (fiber maturity ratio), коэффициент 
зрелости волокна (fiber maturity coefficient) и диаметр волокна (fiber diameter), которые в целом ряде стран более привычны 
для хлопковиков, нежели майкронэйр. 
 
Под Тониной Волокна (Fiber Fineness или Fibre Fineness) в ряде стран мира понимается вес волокна длиной один дюйм, 

хотя общепринятой международной единицей измерения тонины хлопкового волокна является миллитекс (millitex) (или мтекс 
(mtex)). Значение в миллитексах в 37.39 раз больше значения показателя майронэйр (micronaire). Чем тяжелее вес такого 
волокна, тем оно толще; и, наоборот, чем легче вес такого волокна тем оно тоньше. Показателем тонины волокна служит 
показатель майронэйр, определяемый в разных странах с помощью седующих приборов:- тестер тонины (fineness tester), 
воздушный периметр (air perimeter) или аэрометр (aerialometer). Классификация тонины волокна производится по пяти 
категориям:- (i) Очень Тонкая (Very Fine); (ii) Тонкая (Fine); (iii) Средняя (Average); (iv) Утолщённая (Coarse); и (v) Очень 
Утолщённая (Very Coarse). Классификация тонины волокна фактически основывается на определении значения показателя 
майкронэйр, а единицей измерения тонины волокна в этом случае является микрограмм на один дюйм (microgram per one 
inch). Тонина хлопкового волокна является важной характеристикой качества, поскольку в итоге вкупе с другими 
характеристиками она определяет качество вырабатываемой из него пряжи. 
 

Fiber Fineness, millitex 
Тонина Волокна, миллитекс 

Very Fine 
Очень Тонкая 

Fine 
Тонкая 

Average 
Средняя 

Coarse 
Утолщённая 

Very Coarse 
Очень Утолщённая 

< 135 135–175 175–200 200–230 > 230 

Fiber Fineness, microgram/inch 
Тонина Волокна, микрограммов/дюйм 

< 3.0 3.0–3.9 4.0–4.9 5.0–5.9 > 6.0 



 
С тониной волокна, в свою очередь, неразрывно связан показатель Соотношение Со Зрелостью Волокна (Fiber Maturity 
Ratio). Зрелость хлопкового волокна зависит от степени развития стенок волокна (extent of fiber wall development), связанного с 

количеством содержащейся в нём целлюлозы, и определяется с помощью составного микроскопа (compound microscope). От 
степени зрелости хлопкового волокна зависит и качество вырабатываемой из него пряжи, в частности, если волокно 
недозрелое, то его переработка ведёт к образованию так называемой зажгученности (napping), потере крепости пряжи, 
высокому содержанию коротких волокон и различающейся прокрашиваемости (varying dyeability) готовой продукции, 
выработанной из такого волокна. 
 

Fiber Maturity Ratio 
Соотношение Со Зрелостью Волокна 

Uncommon 
Необычное 

Immature 
Недозрелое 

Mature 
Зрелое 

Very Mature 
Очень Зрелое 

< 0.7 0.7–0.8 0.8–1.0 > 1.0 

 
В некоторых странах, например, в Индии вместо показателя Соотношение Со Зрелостью Волокна используется другой – 
Коэффициент Зрелости Волокна (Fiber Maturity Coefficient). 

 
Fiber Maturity Coefficient 

Коэффициент Зрелости Волокна 
Very Immature 

Очень Незрелое 
Immature 
Незрелое 

Average Mature 
Средней Зрелости 

Good Mature 
Хорошей Зрелости 

Very High Mature 
Очень Высокой Зрелости 

< 0.60 0.60–0.70 0.71–0.80 0.81–0.90 > 0.90 

 
Более наглядно соотношение между показателями майкронэйр, тонины, соотношения со зрелостью и диаметром хлопкового 
волокна отражено на следующем графике:- 
 

 
 
Крепость Волокна 

 
Крепость Волокна (Fiber Strength) (или Удельная Разрывная Нагрузка (Strength)) – сила, необходимая для разрыва пучка 

волокон (bundle of fibers), составляющего по своему размеру один текс. Под Тексом понимается единица измерения, равная 
весу в граммах 1 000 метров волокна. Для определения значения крепости волокна используются те же самые бородки 
(beards) волокна, вытянутые из отобранных проб хлопкового волокна, которые использовались и для определения его длины 
на системах Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) (High Volume Instrument (HVI)). Для этого бородка волокон со 
своих концов закрепляется между двумя зажимами, расположенными на расстоянии 1/8 дюйма (или 3.2 миллиметра) друг от 
друга и далее производится испытание на крепость волокна путём натяжения до разрыва зажатой бородки волокон. 
Полученные при этом значения указываются граммах на текс (г/текс) (grams per tex (g/tex)). 
 
Крепость волокна зависит главным образом от Селекционного Сорта (или Разновидности (Variety)) Хлопчатника, хотя 
должные условия его роста, как то благоприятные погодные условия и практика возделывания этой сельскохозяйственной 
культуры, от которых зависит урожайность (yield), также ведут к производству волокна с высокой крепостью. Экстремальные 
погодные условия способны вызвать физическое и микробное повреждение (microbial damage) волокна, снизив при этом его 
крепость. Воздействие Грибов (Fungi) также может снизить крепость хлопкового волокна. Серьёзный недостаток калия (severe 
potassium deficiency) во время роста также способен снизить прочность волокна на 2 грамма на текс (г/текс), при этом 
урожайность может снизиться на 40%. Процесс волокноотделения (или джинирования) также может оказать незначительное 
воздействие, за исключением излишнего тепла при этом, которое может более существенно повлиять на снижение крепости 



получаемого хлопкового волокна. Крепость волокна напрямую воздействует на крепость вырабатываемой из него пряжи; чем 
крепче хлопковое волокно, тем менее вероятны обрывы пряжи в процессе её выработки. 
 

Fiber Strength, 1/8-inch gauge strength in grams per tex 
Крепость Волокна, при расстоянии между зажимами в 1/8 дюйма (или 3.2 миллиметра) в граммах на текс 

Weak 
Слабая 

Intermediate 
Промежуточная 

Average 
Средняя 

Strong 
Прочная 

Very Strong 
Очень Прочная 

≤ 23 24–25 26–28 29–30 ≥ 31 

 
В некоторых странах эта таблица может выглядеть несколько иначе, например, в Австралии:- 
 

Fiber Strength, 1/8-inch gauge strength in grams per tex 
Крепость Волокна, при расстоянии между зажимами в 1/8 дюйма (или 3.2 миллиметра) в граммах на текс 

Very Weak 
Очень Слабая 

Weak 
Слабая 

Intermediate 
Промежуточная 

Strong 
Прочная 

Very Strong 
Очень Прочная 

≤ 20 21–23 24–26 27–29 ≥ 30 

 
Удлинение Волокна 

 
Удлинение Волокна (Fiber Elongation) определяется как процент, на который при максимальной силе натяжения волокно 

способно натягиваться до своего разрыва. Этот параметр качества хлопкового волокна напрямую воздействует на удлинение 
пряжи, её необходимую структуру и разрывность пряжи. 
 

Fiber Elongation, % 
Удлинение Волокна, % 

Very Low 
Очень Низкое 

Low 
Низкое 

Average 
Среднее 

High 
Высокое 

Very High 
Очень Высокое 

< 5.0 5.0–5.8 5.9–6.7 6.8–7.6 > 7.6 

 
Клейкость 

 
Клейкость (Stickiness) волокна в настоящее время определяется как число клейких точек (sticky points). Под клейкими 

точками понимаются скопления волокон, прилипших к пластинам специального испытательного прибора – Термодетектора 
Клейкого Хлопка (Sticky Cotton Thermodetector (SCT)), который был рекомендован к использованию Международной 
Федерацией Изготовителей Текстиля (МФИТ) (International Textile Manufacturers Federation (ITMF)), Цюрих, Швейцария. Этот 
детектор в Английском языке называют ещё как H2SD (High Speed Stickiness Detector) – Высоко-Скоростной Детектор 
Клейкости. xxxxx. 
 

Degree of Stickiness, number of sticky points 
Степень Клейкости, число клейких точек 

Not Detectable 
Не Определяемая 

Light 
Лёгкая 

Medium 
Средняя 

Strong 
Сильная 

Very Strong 
Очень Сильная 

< 2 2–16 17–32 33–50 > 50 

 
Categorization Of Degree Of Stickiness According To Sticky Points 

Категоризация Степени Клейкости В Соответствии С Клейкими Точками 

Degree of Stickiness 
Степень Клейкости 

Number of Sticky Points 
Число Клейких Точек 

Not Detectable 
Не Определяемая 

≤ 2 

Light 
Слабая 

2 – 16 

Medium 
Средняя 

17 – 32 

Strong 
Сильная 

33 – 50 

Very Strong 
Очень Сильная 

> 50 

Source / Источник:- ICA Bremen GmbH 

 
Основной причиной клейкости хлопкового волокна является воздействие Насекомыми Вредителями – главным образом Тлями 
(Aphids) (в частности Хлопковой Тлёй (Aphis Gossypii)) и Белокрылками (Whiteflies) (в частности Табачной Бемизией (Bemisia 
Tabaci)) и, как следствие, появление на волоконцах Хлопчатника так называемой медовой росы (honeydew) из-за излишков 
сахаров (sugars), что в свою очередь может быть вызвано недостатком влаги, применением фосфороорганических препаратов 
и несбалансированных минеральных удобрений в процессе роста Хлопчатника, интенсивным азотным питанием при позднем 
севе Хлопчатника, сроками сбора хлопка-сырца. 
 
Клейкость хлопкового волокна способна уменьшить производительность волокноотделителей (джинов), определяемую в 
настоящее время как кип в час (bales/hour), до 25%. Попав в текстильное производство, кипа с хлопковым волокном 
заявляется ‘С клейкостью’ (‘With Stickiness’), если на этапе подготовительного процесса прядения или в процессе прядения 
уровень клейкости привёл к нарушению обычного режима переработки волокна, вызвав меньшую производительность 
прядилных машин и/или снижение качества вырабатываемой пряжи. В прядильном производстве появление клейкости может 
быть вызвано также вследствие более высоких скоростей новых машин. В случае переработки хлопкового волокна 
повышенной клейкости нужно быть готовыми к тому, что оборудование может забиться клейкой продукцией, что, в свою 
очередь, вызовет необходимость его остановки и тщательной чистки. 
 
Инструменты Для Определения Качества Хлопкового Волокна 

 



Принадлежа природному продукту, одни и те же характеристики качества хлопкового волокна очень сильно разнятся между 
собой. Это происходит по многим причинам, среди которых:- ареал обитания, климатические и погодные условия, 
генетические различия, техника и методы возделывания и сбора урожая, а также метод волокноотделения (или 
джинирования). В зависимости от степени различия характеристик качества стоимость хлопкового волокна также существенно 
отличается друг от друга, в связи чем возникала потребность в точном определении каждой характеристики качества. 
 
Нужда Департамента Сельского Хозяйства США в определении характеристик качества хлопкового волокна 
инструментальными методами стала проявляться в 1930-х с изобретением, развитием и использованием колориметров 
(colorimeters) для определения цвета хлопкового волокна. Вслед за колориметрами стали появляться приборы и инструменты 
для определения других характеристик качества хлопкового волокна, таких как длина, крепость и майкронэйр. В конечном 
итоге Департамент Сельского Хозяйства США обратился за помощью к Американскому Обществу по Испытаниям и 
Материалам (АОИМ; штабквартира в Западном Коншохокене, Штат Пенсильвания, Соединённые Штаты Америки) (American 
Society for Testing and Materials (ASTM); West Conshohocken, State of Pennsylvania (PA), the United States of America), которое в 
ответ на просьбы Департамента Сельского Хозяйства сформировало в своей структуре Комитет по Текстилю Ди.13 (Committee 
D13 on Textiles) и Подкомитет по Хлопковому Волокну Ди.13.11 (Subcommittee D13.11 on Cotton Fibers). Эти комитет и 
подкомитет оказали существенную поддержку в разработке стандартов на хлопковое волокно, касающихся измерения 
различных характеристик качества волокан и режимов их определения. 
 
Начиная с 1960-х, технология классификации хлопкового волокна претерпела огромнейшие изменения. Всё реже и реже 
представители хлопкового сообщества по всему миру стали пользоваться органолептическим методом определения 
характеристик качества волокна, отдавая предпочтение наиболее скоростному, эффективному и точному инструментальному 
методу. Этому способствуют и развитие технологий прядения и изготовления тканей, которые нуждаются в большей 
информации о характеристиках качества перерабатываемого хлопкового волокна, нежели ранее. Распространение в том или 
ином регионе возделывания Хлопчатника или его переработки своих специфических измерительных приборов вносило 
некоторую сумятицу в определении тех или иных параметров качества хлопкового волокна, поскольку одни страны 
производители и потребители использовали свои значения и параметры, а другие потребители, да и производители тоже, 
использовали для обозначения аналогичных параметров свои значения. Официальные же таблицы соответствия таких 
значений отсутствовали. 
 
История формирования современной инструментальной системы для определения параметров качества хлопкового волокна 
началась по большому счёту в 1960-х–1970-х с того, что Департамент Сельского Хозяйства США (ДСХ США) начал активно 
сотрудничать с изготовителями измерительных приборов по созданию испытательного оборудования, способного производить 
полный спектр измерений для определения параметров качества хлопкового волокна. Развитие систем прядения, 
вырабатывавших более прочную пряжу, привело к тому, что текстильщики стали уделять всё большее значение и внимание 
крепости волокна, показатели которой не могли быть определены органолептическими методами. Это так же легло в основу 
интенсивного развития систем инструментального метода измерения показателей качества хлопкового волокна. Плюс ко 
всему вследствие роста производства хлопка и необходимости масштабного измерения и определения точных 
многочисленных показателей качества хлопкового волокна, всё больше чувствовалась нужда в расширении 
инструментального метода и снижении зависимости от достаточно субъективного органолептического метода определения 
немногочисленных параметров качества хлопкового волокна, осуществляемого классёрами (или классификаторами). В 
результате на свет появились системы так называемых Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) (High Volume 
Instrument (HVI)), предоставившие возможность надёжного и экономически целесообразного обеспечения требуемой 
информацией о качестве волокна. Инициативу их использования подхватили хлопкоробы из Западного региона Штата Техас 
(ведущего ареала возделывания Нагорного Хлопчатника в США), которые были крайне заинтересованы в том, чтобы получить 
истинную рыночную стоимость за своё хлопковое волокно, основанную на его точных показателях качества, определённых с 
помощью новейшего оборудования. 
 
В 1980 в Ламесе, Штат Техас, в одной из контор ДСХ США по классификации качества хлопкового волокна (USDA’s Cotton 
classing office) началось полномасштабное использование инструментального метода с применением 10 линий классификации 
ВПИ (HVI classing line). С этого момента в ДСХ США на факультативной основе началась классификация хлопкового волокна с 
помощью систем ВПИ. 
 
К 1986 Американское Общество по Испытаниям и Материалам (АОИМ) разработало и утвердило два стандарта в отношении 
Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ):- (i) ASTM D4604 Стандартные Методы Испытаний для Измерения Хлопковых 
Волокон Высокопроизводительными Инструментами (ВПИ) (Информационная Система по Контролю Перемещения Волокна) 
(Standard Test Methods for Measurement of Cotton Fibers by High Volume Instruments (HVI) (Motion Control Fiber Information 
System)); и (ii) ASTM D4605 Метод Испытания для Измерения Хлопковых Волокон Высокопроизводительными Инструментами 
(ВПИ) – (Лабораторная Система Специальных Инструментов) (Test Method for Measurement of Cotton Fibers by High Volume 
Instruments (HVI) – (Special Instruments Laboratory System)). Впоследствии они были объединены в один инструментальный 
стандарт – ASTM D5867 Стандартные Методы Испытаний для Измерения Физических Характеристик Хлопкового Волокна 
Высокопроизводительными Инструментами (Standard Test Methods for Measurement of the Physical Properties of Cotton Fiber by 
High Volume Instruments). 
 
С 1991 Департамент Сельского Хозяйства США обязал всех Американских джинеров (предприятия по волокноотделению) 
производить из каждой кипы выпускаемого ими хлопкового волокна отбор проб этого волокна и его последующую 
классификацию инструментальным методом с помощью Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ), разработанных 
Швейцарской компанией Уштэр Тчэкнолодьжиз А.Ге. (Цельвига Уштэр) (Uster Technologies AG (Zellweger Uster)) через её 
дочернюю компанию в США – Уштэр Тчэкнолодьжиз, Инк. (Uster Technologies, Inc.). Ххххх. При всём при этом оставалась 
также классификация хлопкового волокна и органолептическим методом с помощью классёра, сравнивавшего пробы 
испытуемого волокна с официальными стандартизированными образцами волокна по сортам по цвету и засорённости 
листьями в соответствии с Универсальными Стандартами на Хлопок (Universal Cotton Standards). 
 
Департамент Сельского Хозяйства США утвердил для целей калибровки (calibration) ВПИ следующие допуски по испытаниям 
(USDA Testing Tolerances):- 
– Длина, дюймы (Length, inches) – ±0.007 



– Однородность, процент (Uniformity, percent) – ±0.700 
– Цвет Ар.ди. (или Степень Отражаемости), единицы (Color Rd (or Color Degree of Reflectance), units) – ±0.400 
– Цвет +би. (или Цвет Желтизна), единицы (Color +b, units) – ±0.400 
– Засорённость, % площади (Trash, % area) – ±0.050 
– Число Частиц Сора (Trash Particle Count) – 5.000 
– Майкронэйр, единицы (Micronaire, units) – ±0.100 
– Крепость (или Удельная Разрывная Нагрузка), граммов/текс, (Strength, grams/tex) – ±0.500 
 
Предполагается, что в будущем классификация хлопкового волокна с помощью систем ВПИ пополнится определением 
тонины (fineness), зрелости (maturity), содержания пыли (dust content) и клейкости (stickiness) взятой для испытаний пробы 
волокна. 
 
Специалисты Американского исследовательского предприятия Катэн Инкорпорэйтид (COTTON INCORPORATED) разработали 
даже некий процентный вес каждой характеристики качества хлопкового волокна, оказывающий влияние на качество 
прядомой из него пряжи, причём для одного и того же номера пряжи в зависимости от способа прядения влияние одной и той 
же характеристики качества хлопкового волокна может быть разным. В частности для роторной спряденой пряжи (rotor-spun 
yarn) NE 26 (или NM 44 или 22.7 текс (tex); где NE – Английский Номер пряжи, NM – Метрический Номер пряжи) градация веса 
каждой характеристики выглядит следующим образом (по мере убывания):- крепость (strength) – 24%, однородность по длине 
(length uniformity) – 17%, майкронэйр (micronair) – 14%, неподдающееся объяснению (unexplained) – 13%, длина (length) – 12%, 
удлинение (elongation) – 8%, цвет/отражаемость (color/reflectance) – 6% и содержание сора (trash content) – 6%. А для 
кольцевой спряденой пряжи (ring-spun yarn) NE 26 (или NM 44 или 22.7 текс (tex) градация веса каждой характеристики 
выглядит следующим образом (по мере убывания):- длина – 22%, крепость – 20%, однородность по длине – 20%, майкронэйр 
– 15%, неподдающееся объяснению – 12%, удлинение – 5%, цвет/отражаемость – 3% и содержание сора – 3%. Такая 
градация стала возможной лишь благодаря точности измерений внедрённых в производство систем ВПИ и длительной 
практике анализа характеристик качества хлопкового волокна и вырабатываемой из него пряжи, что в свою очередь 
позволило разработать компьютерные программы, позволяющие прядильщикам оптимально выбирать и смешивать волокна 
необходимого качества при подборе кип в ставку и прогнозировать качество прядомой из него пряжи в зависимости от 
требуемых конечных целей производства. 
 
В начале XXI века в использовании Департаментом Сельского Хозяйства США находились 290 систем ВПИ (HVI system). К 
этому времени использование таких систем во всех странах мира, занимающихся массовым возделыванием Хлопчатника или 
массовой переработкой получаемого из него хлопкового волокна, возросло до 1 492 систем ВПИ в целом. Кроме 
государственных учреждений приобретёнными системами ВПИ пользовались также крупные торговцы хлопком, текстильщики, 
хлопковые ассоциации, специализированные высшие учебные заведения и исследовательские организации. Однако массовое 
применение во всём мире систем ВПИ для классификации хлопкового волокна затормаживается из-за отсутствия 
универсального стандарта для калибровки (calibration) ВПИ с целью достижения единого уровня испытаний. Да и 
значительная стомость самих систем ВПИ также оказывает сдерживающий фактор в их распространении. Как ни странно, но 
небольшая группа международных представителей хлопковой отрасли в результате обсуждения проблемы калибровки 
пришла к выводу о том, что наилучшим способом её решения и достижения универсальной стандартизации с применением 
систем ВПИ могло бы стать присоединение к Соглашению Об Универсальных Стандартах На Хлопок (Universal Cotton 
Standards Agreement). 
 
В настоящее время кроме Высокопроизводительных Инструментов (ВПИ) от Уштэр Тчэкнолодьжиз, Инк. в разных странах 
мира применяются также достаточно популярные системы, например, Файбёлэб Проу. (Fiberlab Pro.) от Израильской компании 
Лынтчроникс Эл.ти.ди. (Lintronics Ltd.), система Прэмиэ Эй.Ар.Ти. (Premier ART) от компании Прэмиэ Ивалвикс Пи.ви.ти. 
Эл.ти.ди. (Premier Evolvics Pvt. Ltd., Тэкстэкно (Textechno) от компаний Тэкстэкно Хэбэт Штайн Ге.эм.бе.Ха. Унд Ко. Ка.Ге. 
(Textechno Herbert Stein GmbH & Co. KG) и Ленцинь Инструмэнтс Ге.эм.бе.Ха. Унд Ко. Ка.Ге. (Lenzing Instruments GmbH & Co. 
KG), и четыре новые системы Уштэр
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Expert) от Швейцарской компании Уштэр Тчэкнолодьжиз А.Ге.. Всего же над производством таких измерительных систем 
работают несколько крупнейших изготовителей:- (1) Уштэр Тчэкнолодьжиз, Инк. (Uster Technologies, Inc.; США), (2) Прэмиэ 
Ивалвикс Пи.ви.ти. Эл.ти.ди. (Premier Evolvics Pvt. Ltd.; Индия), (3) Ленцинь Инструмэнтс Ге.эм.бе.Ха. Унд Ко. Ка.Ге. (Lenzing 
Instruments GmbH & Co. KG), (4) Лынтчроникс Эл.ти.ди. (Lintronics Ltd.; Израиль), (5) Чэйндьжинь Тчэкнолодьжиз (Changing 
Technologies; Китай), (6) Статэкс Эндьжиниэринь Пи.ви.ти. Эл.ти.ди. (Statex Engineering Pvt. Ltd.; Индия), и (7) Тэкстэкно Хэбэт 
Штайн Ге.эм.бе.Ха. Унд Ко. Ка.Ге. (Textechno Herbert Stein GmbH & Co. KG; Германия). 
 
Подробную информацию по классификации, испытаниям и стандартам на хлопок можно найти на вэб-странице Электронного 
Кодекса Федеральных Предписаний (Electronic Code of Federal Regulations) Соединённых Штатов Америки по следующей 
ссылке:- https://www.ecfr.gov/cgi-bin/text-idx?c=ecfr&tpl=/ecfrbrowse/Title07/7cfr28_main_02.tpl. 
 
Прочие Стандарты На Хлопок 

 
Несмотря на то, что Департамент Сельского Хозяйства США давно уже взял на себя функции лидера по принятию в качестве 
единой своей системы классификации хлопкового волокна с помощью высокопроизводительных инструментов (ВПИ) и по 
всяческому продвижению на мировом рынке хлопка практики единой стандартизации, есть и другие международные 
организации, которые также вносили и вносят свой вклад в дело международной стандартизации хлопка. Например, 
Международная Организация по Стандартизации (МОС) (International Organization for Standardization или, как по месту 
регистрации, Organisation Internationale de Normalisation), более известная по аббревиатуре ИСО (ISO), со штабквартирой в 
Женеве, Швейцария подготовила и утвердила два стандарта, связанные с хлопковым волокном, но не связанные с его 
классификацией. В частности в 1972 она выпустила стандарт ISO 2403: 1972 Текстили – Хлопковые Волокна – Определение 
Показателя Майкронэйр (Textiles – Cotton Fibres – Determination of Micronaire Value), а в 1980 – ISO 4911: 1980 Текстили – 
Хлопковые Волокна – Оборудование и Искусственное Освещение для Комнат Классификации Хлопка (Textiles – Cotton Fibres 
– Equipment and Artificial Lighting for Cotton Classing Rooms). Кроме того, некоторые страны мира, массово возделывающие у 



себя Хлопчатник, имеют собственные национальные стандарты на хлопок, значения характеристик качества которого могут 
иметь существенные различия. Ххххх. 
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СТРУКТУРА МИРОВОГО ХЛОПКОВОГО СООБЩЕСТВА 
 
В настоящее время в разных странах и регионах мира сложилась своя структура хлопковой отрасли, несмотря на то, что в них 
во всех присутствуют одни и те же участники, а именно:- хлопкоробы фермеры, хлопкоочистительные предприятия (cotton 
ginneries), хлопковые маслобойные предприятия (cotton seed oil extractors), торговцы, прядильные предприятия и прочие. В тех 
странах, где имеются излишки вырабатываемого, но не перерабатываемого в полном объёме местными прядильными 
предприятиями хлопкового волокна, оно вывозится за рубеж. В том, по какой схеме хлопковое волокно вывозится за рубеж и 
заключается существенная разница. Например, в большинстве стран мира, возделывающих Хлопчатник, сами хлопкоробы 
являются не только собственниками, но и торговцами хлопкового волокна (cotton lint), выработанного из собранного ими 
хлопка-сырца (seedcotton); причём в ряде стран эти хлопкоробы объединяются в пулы или кооперативы с целью более 
прибыльного сбыта своей продукции крупным покупателям. Где-то владельцы хлопкоочистительных предприятий скупают у 
хлопкоробов собранный ими хлопок-сырец и после произведённого процесса волокноотделения становятся торговцами 
выработанного хлопкового волокна. Где-то частные торговцы скупают у местных хлопкоробов или хлопкоочистительных 
предприятий выработанное хлопковое волокно и перепродают его внутри страны или за рубеж. Где-то весь процесс или 
частично происходит под полным контролем государства, которое может владеть и сельскохозяйственным предприятием, и 
хлопкоочистительным предприятием, и маслобойным предприятием, и непосредственным процессом торговли, и прядильным 
предприятием. Одним словом – где как сложилось. 
 
При всём при этом современное мировое хлопковое сообщество можно образно представить в виде следующей 
организационной структуры:- во главе всего стоит межправительственный Международный Совещательный Комитет по 
Хлопку (МСКХ) (INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC)) со штабквартирой в Вашингтоне, США. Вслед за 
этим комитетом идут национальные хлопковые институты в виде советов, комитетов, федераций, ассоциаций и других 
подобных организаций. Участники рынка хлопка (производители (фермеры хлопкоробы), первичные переработчики (джинеры 
и маслобойщики), торговцы, потребители (прядильщики и другие), независимая инспекция, склады, грузоперевозчики, 
страховые компании и другие) уже давно объединились в международные хлопковые ассоциации, 14 из которых, в свою 
очередь, в 1976 организовали Комитет по Международному Сотрудничеству Хлопковых Ассоциаций (КМСХА) (COMMITTEE 
FOR INTERNATIONAL CO-OPERATION BETWEEN COTTON ASSOCIATIONS (CICCA)) со штабквартирой в Ливерпуле, 
Соединённое Королевство. Замыкают эту структуру всевозможные объединения и ассоциации текстильщиков, 
перерабатывающих хлопковое волокно и другие волокна, во главе с Международной Федерацией Изготовителей Текстиля 
(МФИТ) (INTERNATIONAL TEXTILE MANUFACTURERS FEDERATION (ITMF)) со штабквартирой Цюрихе, Швейцария, и 
Международным Бюро по Текстилю и Одежде (МБТО) (INTERNATIONAL TEXTILES AND CLOTHING BUREAU (ITCB)) со 
штабквартирой в Женеве, Швейцария. 
 
Начиная с момента своего создания во второй половине XIX века и вплоть до Марта 2008 структура участников 
международного рынка хлопка серьёзно практически не менялась, за исключением личностей в них, покидавших дело 
вследствие возростного фактора. Развитием в разных странах мира своей текстильной промышленности конечно же 
сказывалось на этой структуре, но лишь в виде появления новых участников. Взять хотя бы одного из самых старейших, 
знаменитейших и крупнейших участников этого рынка – частную компанию Пауль Райнхат А.Ге. (PAUL REINHART AG, 
Винтертур, Швейцария), чьё семейное дело – исключительно торговля хлопком – началось в 1788. Однако устоявшаяся 
структура мирового хлопкового сообщества стала резко меняться после того, как практически все крупнейшие мировые 
торговцы хлопком претерпели крах, в частности Дюнэвэнт Энтэпрайзиз, Инк. (DUNAVANT ENTERPRISES, INC.), Мемфис, 
Штат Теннесси, Соединённые Штаты Америки), вследствие своих биржевых операций с опционами на фьючерсные контракты 
на хлопок в Нью Йорке в Марте 2008, когда против них выступили мощные хэдьж фонды, не имеющие никакого отношения к 
реальному делу, кроме спекуляций своими и заёмными громаднейшими денежными средствами. Об этом, впрочем, 
необходим отдельный разговор. 
 
Хлопковые ассоциации разрабатывают единые правила торговли и рассмотрения споров, унифицированные формы 
договоров для своих членов, занимаются инспекцией качества хлопкового волокна, используя закупаемые или присылаемые в 
ассоциации стандартные эталоны из разных хлопковозделывающих стран, и арбитражным разбирательством возникающих в 
процессе исполнения договоров споров как по качеству, так и по другим вопросам исполнения договоров. По результатам 
арбитражных разбирательств они формируют единый список нарушителей договоров и делают его публичным для обзора 
всех участников мирового рынка хлопка. Время от времени ассоциации организуют международные конференции, форумы, 
семинары и прочие мероприятия, на которых обсуждаются ситуация с производством и потреблением, ценами, качеством и 
различными методами определения качества хлопкового волокна, новые веяния в хлопковой индустрии, а также вопросы 
международной торговли, транспортировки, страхования и хранения хлопка. Кроме того, ряд ассоциаций организуют курсы 
подготовки классёров и специалистов по продажам хлопка. 
 
МЕЖДУНАРОДНАЯ ФЕДЕРАЦИЯ ИЗГОТОВИТЕЛЕЙ ТЕКСТИЛЯ 

 
Кому-то может показаться странным, что в начале этой секции книги я упомянул Международную Федерацию Изготовителей 
Текстиля (МФИТ) (INTERNATIONAL TEXTILE MANUFACTURERS FEDERATION (ITMF) в качестве замыкающих список 
современного мирового хлопкового сообщества, а сам поставил её на первое место. Этому есть одно веское объяснение:- 
МФИТ является одной из самых старых международных торгово-промышленных ассоциаций в мире, которая изначально и до 
недавнего времени занималась вопросами только мировой хлопковой отрасли. Она была основана ещё в конце Мая 1904 с 
подачи представителей Британской Федерации Мастеровых Прядильщиков Хлопка (FEDERATION OF MASTER COTTON 
SPINNERS) со штабквартирой в Манчестере, Соединённое Королевство, инициировавших в Цюрихе, Швейцария для 
заинтересованных лиц Первый Международный Хлопковый Съезд (First International Cotton Congress) в ответ на попытку 
крупномасштабной спекуляции хлопком в Феврале 1904 на Нью Йоркской Бирже Хлопка (NEW YORK COTTON EXCHANGE)) 
со штабквартирой в Нью Йорке, Штат Нью Йорк, США. Основным заводилой всего этого выступал Британец Сэр Чалз Райт 
Мэкара (Sir Charles Wright Macara; 1845–1929), являвшийся Президентом (с 1894 до 1904) Федерации Мастеровых 
Прядильщиков Хлопка. К тому моменту он сыграл также ведущую роль в создании в 1984 Манчестерской Хлопковой 
Ассоциации (MANCHESTER COTTON ASSOCIATION) и Британской Ассоциации Возделывания Хлопчатника (BRITISH 
COTTON GROWING ASSOCIATION), в 1899 Парламентской Ассоциации Манчестерских Работодателей в области Хлопка 
(MANCHESTER COTTON EMPLOYERS’ PARLIAMENTARY ASSOCIATION). Созыв Первого Международного Хлопкового 
Съезда в Швейцарии был связан ещё и с разразившимся кризисом Европейской прядильной отрасли вследствие хронических 



нехваток хлопкового волокна, приведших к повсеместным резким скачкам цен на него, сбоям в поставках и манипулированию 
рынком. По сути он стал беспрецедентным по тем временам случаем, когда прядильщики из разных стран решили 
действовать совместно и слаженно с целью защиты своих жизненно важных интересов. Именно по его итогам в конце Мая 
1904 Сэр Чалз Райт Мэкара и основал в Манчестере Международную Федерацию Ассоциаций Мастеровых Прядильщиков 
Хлопка и Изготовителей (INTERNATIONAL FEDERATION OF MASTER COTTON SPINNERS’ AND MANUFACTURERS’ 
ASSOCIATIONS), став её Председателем (Chairman) на последующее десятилетие вплоть до 1915. Именно она в настоящее 
время называется и является Международной Федерацией Изготовителей Текстиля (МФИТ). Буквально с самого начала своей 
истории федерация стала назначать Почётных Должностных Лиц (Honorary Officers) со всего мира, чтобы подчеркнуть своё 
стремление стать подлинно международным форумом. Впоследствии, несмотря на своё официальное название, её очень 
часто называли во всём мире Международной Хлопковой Федерацией (INTERNATIONAL COTTON FEDERATION), которая в 
течение многих лет, в том числе и во время обеих Мировых Войн, представляла и продвигала интересы хлопковых 
прядильных и изготавливающих отраслей (cotton spinning and manufacturing industries) всего мира. 
 
. Ххххх. С изобретением и расширением производств искусственных волокон (man-made fibers) стала расширяться сырьевая 
база (raw material basis) всей мировой хлопковой отрасли, а вертикальная интеграция текстильных предприятий изменила её 
структуру и расширила её масштаб, за счёт чего хлопковая текстильная отрасль стала мультиволоконной и мультипроцессной 
отраслью (multi-fiber and multi-process industry). В Мае 1954 с целью приспособления к этой структурной эволюции федерация 
предприняла определённые шаги по реорганизации и принятию новых Статутов (Statutes), в том числе сменив своё название 
на Международную Федерацию Хлопковых и Смежных Текстильных Отраслей (МФХСТО) (INTERNATIONAL FEDERATION OF 
COTTON AND ALLIED TEXTILE INDUSTRIES (IFCATI)), а также по соответствующим расширениям состава участников и их 
сфер деятельности. В 1963 с целью содействия международным контактам и улучшения административных услуг и связей (to 
facilitate international contacts and improve administrative services and communications) федерация перенесла свою штабквартиру 
из Манчестера, Великобритания, в Цюрих, Швейцария. В 1978 в ответ на развитие в общемировом процессе приспособления 
к меняющимся условиям, имевшим место в текстильной отрасли, федерация в очередной раз сменила своё название на 
Международную Федерацию Изготовителей Текстиля (МФИТ) (INTERNATIONAL TEXTILE MANUFACTURERS FEDERATION 
(ITMF). С этого времени федерация стала представлять весь спектр всемирных текстильных отраслей экономик разных стран. 
Кроме того, начиная с 2001, федерация утвердила в своём составе новую категорию членства – Корпоративное Членство 
(Corporate Membership), что позволило отдельным компаниям из любой страны вступать в участники федерации. МФИТ при 
этом стала обеспечивать интересы текстильщиков в ещё большем количестве стран мира. 
 
. Ххххх. Если всю первую половину ХХ века Международная Федерация Изготовителей Текстиля представляла и продвигала 
интересы хлопковой прядильной отрасли и изготовителей текстиля из хлопка, то начиная с 1960-х, когда в мире началась 
массовая разработка, развитие и расширение производства и потребления искусственных волокон (man-made fibers), 
федерация распространила свои функции и на отрасли, связанные с этими новыми волокнами. В результате участниками 
федерации стали ещё и различные международные ассоциации и иные организации, представляющие глобальные интересы 
всех изготовителей текстиля в разных странах мира. В настоящее время Международная Федерация Изготовителей Текстиля 
преследует три главные цели своей деятельности:- (i) изучать (monitor), защищать и продвигать общие интересы своих 
участников посредством сотрудничества, консультирования, исследований, информирования и действия на всемирном 
уровне; (ii) обеспечивать текстильным торговым ассоциациям из промышленно развитых (industrialized) и развивающихся 
стран нейтральное место для встреч по обсуждению вопросов общего интереса и по обмену информацией и опытом; и (iii) 
действовать в качестве международного официального представителя (international spokesman) в решении вопросов, 
связанных с сырыми материалами (raw materials) (хлопковым и искусственными волокнами), и в качестве агента по связям (a 
liaison agent) между текстильной промышленностью и правительственными и межправительственными организациями. 
 
Текущая структура Международной Федерации Изготовителей Текстиля выглядит следующим образом:- Комитет Правления 
(Committee of Management), созывающийся ежегодно; Совет (Board); Секретариат (Secretariat); и 6 Подкомитетов Комитета 
Правления (Sub-Committees of the Committee of Management):- (i) Подкомитет Прядильщиков (Spinners Sub-Committee), (ii) 
Совместный Подкомитет по Хлопку (Joint Cotton Sub-Committee), (iii) Подкомитет Производителей Домашнего Текстиля (Home 
Textile Producers Sub-Committee), (iv) Международный Подкомитет по Методам Испытаний Хлопка (International Sub-Committee 
on Cotton Testing Methods), (v) Подкомитет по Волокнам и Применениям (Fibers & Applications Sub-Committee) и (vi) 
Статистический Подкомитет (Statistical Sub-Committee). Цюрихский персонал федерации организует подготовку и проведение 
международных конференций, занимается сбором, анализом и подготовкой различных периодических отчётов и публикаций 
по вопросам всевозможных сфер деятельности внутри весьма значительной общемировой текстильной промышленности, в 
частности, статистики машинного оборудования на местах (statistics on machinery in places), новых отгрузках (shipments), траты 
на рабочую силу и капитальные траты (manpower and capital expenditures) и прочего. 
 
 
МЕЖДУНАРОДНЫЙ СОВЕЩАТЕЛЬНЫЙ КОМИТЕТ ПО ХЛОПКУ 

 
История создания Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ; INTERNATIONAL COTTON ADVISORY 
COMMITTEE (ICAC)) (или Международного Консультативного Комитета по Хлопку (МККХ)) уходит своими корнями в конец 
1930-х, когда общемировые запасы хлопкового волокна составляли 25 миллионов кип, из которых свыше половины 
приходились на Соединённые Штаты Америки (США). Международная Встреча по Хлопку (International Cotton Meeting) 
представителей правительств Бразилии, Египта, Индии, Мексики, Перу, Союза Советских Социалистических Республик 
(СССР), Судана, США, а также Британских и Французских колоний, экспортирующих хлопок, состоявшаяся в Вашингтоне, США 
с 05 по 09 Сентября 1939 для обсуждения проблем перепроизводства, увеличивающихся запасов и падающих цен на 
хлопковое волокно, 05 Сентября 1939 приняла резолюцию о создании в Вашингтоне, Округ Колумбия, США международного 
межправительственного совещательного комитета. Основной целью создания этого комитета было обеспечение его 
участников форумом для международных дискуссий и консультаций вследствие необходимости понимания происходящего на 
мировом рынке хлопка и координации действий во избежание хаотического развития мировой хлопковой отрасли. Первое 
заседание комитета состоялось в Вашингтоне в Апреле 1940. Поначалу членство в комитете было ограничено лишь странами, 
возделывающими Хлопчатник. Однако уже после четвертого заседания комитета было принято решение принимать в члены 
страны, имеющие серьёзный интерес к производству, экспорту, импорту и потреблению хлопка. С тех пор комитет стал 
ассоциацией правительств таких стран. На пятом заседании комитета в Мае 1946 было решено организовать Секретариат 
(Secretariat) и управляющий Исполнительный Комитет (Executive Committee), состоящий из представителей шести стран 



производителей и шести стран потребителей хлопкового волокна. Было также положено начало программе обеспечения 
статистической и экономической информацией, ставшей составной частью работы комитета. Впоследствии в 1948 
первоначальный Исполнительный Комитет был заменён Постоянным Комитетом (Standing Committee), в котором все страны 
могли иметь свой голос. В настоящее время членство в комитете открыто для всех стран членов Организации Объединённых 
Наций (ООН) (THE UNITED NATIONS (UN)) или Продовольственной и Сельскохозяйственной Организации (ПСО) ООН (FOOD 
AND AGRICULTURE ORGANIZATION (FAO) OF THE UNITED NATIONS), проявляющих интерес к хлопку. Постоянный Комитет 
обеспечивает непрерывность деятельности Международного Совещательного Комитета по Хлопку между Пленарными 
Заседаниями. Они созываются в Вашингтоне для обсуждения текущей мировой ситуации на рынке хлопка, проводимой 
разными странами политики, связанной с хлопком, а также для выполнения поручений Пленарных Заседаний. Секретариат 
комитета располагается в Вашингтоне и помогает Постоянному Комитету осуществлять рабочую программу по сбору, 
обработке и публикации статистических данных и анализу мировой ситуации на рынке хлопка, а также обеспечивает 
кооперацию и взаимодействие с другими международными организациями по хлопку. Основными источниками информации и 
статистики для Международного Совещательного Комитета по Хлопку являются координационные агентства при 
правительствах стран участниц комитета, национальные хлопковые организации и ассоциации, Всемирный Банк (The World 
Bank), Организация Объединённых Наций и Продовольственная и Сельскохозяйственная Организация при ней, торговые 
публикации, правительственные сводки, отправители хлопкового волокна и иные деловые структуры, вовлечённые в 
хлопковое дело, а также исследовательские организации. По результатам обобщения получаемой информации комитет 
публикуют статистическую информацию, касающуюся:- (i) общемирового производства и потребления (начиная с сезона 
1926/27); (ii) прогнозов усреднённых значений сезонного Индекса А от Котлук
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разницам в ценах; (iii) разбивки данных по типам хлопкового волокна (экстра-тонкое (extra-fine), тонкое (fine), среднее 
(medium), утолщённое (coarse) и угарное/набивочное (waste/padding)); (iv) воздействующей на хлопок политики правительств; 
(v) производства и продажи пряжи и тканей из хлопка; (vi) использования предприятиями (mill use), привозов (imports) и 
вывозов (exports) хлопкового и химического волокна, а также шерсти; (vii) вывозов хлопкового волокна по месту назначения и 
привозам хлопкового волокна по происхождению. Кроме того комитет публикует техническую информацию, касающуюся:- (i) 
обобщений статей о текущих исследовательских работах в отношении агрономии Хлопчатника; (ii) региональных технических 
конференций; (iii) ежегодных технических семинаров; и (iv) международных исследований в отношении себестоимости 
возделывания Хлопчатника (Cotton production costs) и практик его возделывания. 
 
Ежегодный бюджет комитета формируется за счёт членских взносов (около 85%), продажи подписки на публикации комитета и 
взносов (fees) за участие в тех или иных встречах и семинарах, организуемых комитетом (около 15%). 40% членских взносов 
составляют равные суммы, оставшиеся 60% формируются на основе дополнительных членских взносов, расчитываемых в 
Долларах США за каждые 1 000 тонн (т) экспортированного и импортированного хлопкового волокна с учётом средних цен 
торговли за последние 4 сезона. Например, бюджет сезона 2001/02 составлял USD1 394 428.00, членский взнос – USD12 
104.00, а дополнительный – USD96.84 с каждой 1 000 т экспортированного и импортированного хлопкового волокна; а бюджет 
сезона 2019/20 – 1.8 миллиона Долларов США. Каждый член комитета создаёт у себя в стране постоянное национальное 
координационное агентство (permanent national coordinating agency), обеспечивающее Секретариат комитета статистическими 
и информационными данными по хлопку из своей страны и распределяет публикации и отчёты, полученные от Секретариата. 
На Май 2021 в составе Международного Совещательного Комитета по Хлопку состояли 29 государств, хотя в разное время в 
зависимости от мировой экономической и политической ситуации в странах, связанных с производством и/или потреблением 
хлопка, в комитете насчитывалось, например, и 43 государства участника в 1994. 
 
В настоящее время функции Международного Совещательного Комитета по Хлопку определены в Правилах и Предписаниях 
(Rules and Regulations), сам же комитет решает следующие задачи:- (i) обзор и отслеживание текущих факторов, 
воздействующих на мировую ситуацию с хлопком; (ii) сбор и обработка информации для создания своевременных 
статистических отчётов и прогнозов по производству, продаже, потреблению, запасам и ценам на хлопок; (iii) обеспечение 
научной информацией; (iv) оказание, по возможности, поддержки советом правительствам стран, связанных с возделыванием 
Хлопчатника и потреблением хлопкового волокна; (v) организация форума для международных дискуссий по вопросам 
развития ценовой ситуации с хлопком. По результатам проводимых исследований и работ Комитет публикует периодические 
еженедельные (Хлопок За Эту Неделю (Cotton This Week)), ежемесячные (Хлопок За Этот Месяц (Cotton This Month)), раз в 
два месяца (Хлопок:- Обозрение Мировой Ситуации (Cotton:- Review of the World Situation)), ежеквартальные (Рекордер МСКХ 
(The ICAC Recorder)), полугодовые (Хлопок:- Всемирная Статистика (Cotton:- World Statistics)) и годовые (Всемирный Спрос На 
Текстиль (World Textile Demand), Всемирная Торговля Хлопком (World Cotton Trade), Вид На Предложение Хлопка В Сезон 
(The Outlook For Cotton Supply In XXXX/XXXX), Политики в Отношении Возделывания и Торговли, Воздействующие на 
Хлопковую Отрасль (Production and Trade Policies Affecting the Cotton Industry), Мировой Рынок Хлопка:- Проекции На Год (The 
World Cotton Market:-Projections to XXXX)) брошюры, буклеты и обозрения, а также непериодические издания (например, 
Мировая Карта Хлопчатника (World Cotton Map), Текущие Исследовательские Проекты в Хлопке (Current Research Projects in 
Cotton) и тому подобные). Полный и точный список изданий публикуется в ежегодном каталоге изданий и публикаций МСКХ. 
28 Января 2020 МСКХ заявил о своём решении объединить 3 своих отчёта – Практики Производства Хлопка (Cotton Production 
Practices), Исследование Себестоимости Производства Сырого Хлопка (Survey of the Cost of Production of Raw Cotton) и 
Структура Исследований Хлопка, Предложение Подачи И Передача Технологии (Structure of Cotton Research, Input Supply & 
Transfer of Technology), публикуемых раз в три года (triennial reports), в одну массивную публикацию под названием Книга 
Данных по Хлопку 2020-го (The 2020 Cotton Data Book). 
 
Комитет имеет совещательный статус в Организации Объединённых Наций (ООН) и её специализированных агентствах. 
Более того, комитет ежегодно проводит Пленарные Заседания в разных странах, осуществляющих экспорт и импорт 
хлопкового волокна. С середины 1960-х неотъемлемой частью заседаний стали технические семинары в отношении научных 
разработок по Хлопчатнику. Кроме представителей членов комитета в них могут принимать участие любые заинтересованные 
лица (участие платное). Повестка заседания и графики выступлений формируются Постоянным Комитетом. Заседания 
способствуют обмену и обсуждению информации по ситуации с хлопком в разных странах и вопросам проводимой в них 
политики, оказывающей влияние на производство и торговлю хлопком; кроме того, на них поднимаются и обсуждаются 
вопросы воздействия болезней Хлопчатника на здоровье хлопкоробов и текстильщиков. По окончанию заседаний 
Секретариат публикует материалы прошедшего Пленарного Заседания. 
 
В качестве официальных языков комитета изначально были выбраны Английский, Арабский, Испанский, Русский и 
Французский. На каждом Пленарном Заседании комитета осуществляется полный синхронный перевод выступлений на языки, 



принятые в качестве официальных. Практически все издаваемые комитетом документы доступны потребителям на этих 5 
языках. 
 
С целью укрепления мирового рынка хлопка комитет способствовал созданию в 2000 Международного Форума по 
Продвижению Хлопка (МФПХ) (International Forum for Cotton Promotion (IFCP)). Форум призван работать со странами, 
возделывающими Хлопчатник, с целью создания национальных организаций в хлопковой отрасли и финансируемых частным 
сектором. Цель Форума – собрать под одним кровом все сегменты отрасли возделывания и переработки Хлопчатника, 
которые могли бы выражать общие интересы и предоставлять потребителям необходимую информацию о данной 
сельскохозяйственной культуре. Основной задачей Форума является стимулирование спроса на хлопок в конкретных странах, 
и на начальном этапе усилия направлены на применение обязательного требования о наличии на уровне розничных продаж 
этикеток с указанием о составе волокон в текстильной продукции. 
 
В связи с бурным развитием Интернета, а также с учётом его эффективности и экономичности комитет в Июле 1995 заказал 
создание и размещение в Интернете своего собственного сайта, а с середины 1996 стал распространять свои публикации не 
только по почте и факсимильной связи, но и через Интернет. Использование Интернета позволило одновременно единой 
отправкой осуществлять рассылку информации всем подписчикам по всему миру. Ранее это делалось посредством 
факсимильной связи каждому отдельно по установленному списку, что затягивало своевременность получения сообщений, а 
зачастую из-за помех на телефонных линиях и вовсе приводило к их неполучению. 
 
 
МЕЖДУНАРОДНЫЙ ИНСТИТУТ ХЛОПКА 

 
Ещё одной межправительственной структурой мировой хлопковой отрасли был Международный Институт Хлопка (МИХ) 
(INTERNATIONAL INSTITUTE FOR COTTON (IIC)), создание которого было продиктовано челым рядом весьма значимых 
причин. В частности, по окончании Второй Мировой Войны (1939–45):- (i) бездействовали либо были разрушены многие 
текстильные предприятия в странах Европы и Японии, что вызывало беспокойство по поводу полной потери рынков сбыта 
хлопкового волокна в этих странах для стран, возделывавших Хлопчатник; (ii) в странах, возделывавших Хлопчатник, 
накопились огромные запасы наработанного хлопкового волокна, к примеру, в одних лишь США к концу 1945 запасы 
хлопкового волокна составляли порядка 11 миллионов 480-фунтовых кип; (iii) цены на хлопковое волокно оставались на очень 
низком уровне, и даже плохие погодные условия в странах, возделывавших Хлопчатник, не приводили к их повышению, что, в 
свою очередь, не приводило к развитию хлопковой отрасли в целом; и, кроме всего прочего, (iv) быстрыми темпами стало 
возрастать использование синтетического волокна рэйон (rayon) (или гидратцеллюлозного волокна). Непрекращавшиеся в 
Международном Совещательном Комитете по Хлопку (МСКХ) (INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC)) в 
первой половине 1960-х дискуссии о растущей конкуренции между хлопковым и искусственным волокнами, а также попытка 
решения проблем, вызывающих более медленный рост спроса на хлопок в основных импортирующих рынках, привели к 
созыву МСКХ своего Пленарного Совещания (Plenary Meeting), по итогам которого представители правительств Египта, 
Индии, Испании, Мексики и Соединённых Штатов Америки, то есть стран, возделывавших Хлопчатник, 26 Февраля 1966 
приняли совместное решение о создании в качестве бесприбыльной межправительственной организации (nonprofit 
intergovernmental organization) Международного Института Хлопка. 
 
Основными целями создания МИХ были определены следующие:- (i) увеличение во всём мире потребления хлопкового 
волокна, включая волокна, вырабатывавшегося из экстра длинноштапельковых типов Хлопчатника (extra long staple Cotton 
types), и продукции, изготавливавшейся из хлопкового волокна; (ii) исследование проблем и возможностей развития рынка 
хлопка с соответствующим распространением информации об этом; и (iii) разработка и осуществление программ развития 
рынка хлопка за счёт исследования его использования, исследования рынков, продвижения продаж, образования, связей с 
общественностью в свете возникающих требований рынков и иных действий, направленных на повышение общего 
благосостояния хлопковой и хлопковой текстильной отраслей. 
 
Структура Международного Института Хлопка:- исполнительный контроль за деятельностью МИХ возлагался на Генеральную 
Ассамблею (General Assembly), созывавшуюся не реже одного раза в год. Она избирала Президента, а также Первого, Второго 
и Третьего Вице Президента (First, Second, and Third Vice President). Эти должностные лица (officers) входили в состав 
Исполнительного Комитета (Executive Committee), осуществлявшего повседневную деятельность института между 
заседаниями Генеральной Ассамблеи. Кроме того МИХ имел свой Секретариат (Secretariat). Исполнительным руководитель 
(executive head) института являлся Исполнительный Директор (Executive Director), срок полномочий которого был бессрочный. 
На эту должность был выбран Британец Питёр Порэриа (Peter Pereria). Первоначально штабквартира МИХ располагалась в 
Вашингтоне, Округ Колумбия, США по следующему адресу:- 1000 16

th
 Street, NW, Room 203, Washington, DC 20036 USA. 

Однако после подписания 21 Февраля 1967 представителями стран участниц МИХ Соглашения о Штабквартире (Headquarters 
Agreement), штабквартира Международного Института Хлопка с 30 Декабря 1970 была переведена из Вашингтона в 
Брюссель, Бельгия. За счёт выручки (revenue) от взносов стран участниц МИХ открыл несколько представительств в разных 
странах мира, к которым был проявлен особый интерес с точки зрения продвижения хлопка из стран участниц, и в которых 
МИХ занимался также рекламой и показами мод (fashion shows) всё для того же продвижения потребления хлопка на местном 
уровне. 
 
Со временем состав Международного Института Хлопка расширился и по состоянию на Апрель 1977 насчитывал уже 13 стран 
участниц, среди которых в алфавитном порядке были следующие:- Берег Слоновой Кости (Кот д’Ивуар), Бразилия, Греция, 
Индия, Иран, Испания, Колумбия, Мексика, Нигерия, Перу, США, Танзания, Уганда. 
 
Свою деятельность Международный Институт Хлопка осуществлял за счёт отчислений (assessments) стран участниц, о 
которых была зафиксирована договорённость непосредственно при создании МИХ и которые основывались на переводе в 
бюджет МИХ 1.00 Доллара США за каждую кипу хлопкового волокна, экспортированного каждой страной участницей в страны 
Западной Европы и Японию в течение предыдущего хлопкового сезона или в среднем за три предыдущих хлопковых сезонов, 
в зависимости от того, какой метод могло выбрать правительство страны участницы МИХ. Соединённые Штаты Америки 
использовали, к примеру, последний метод. В 1978 календарном году взнос США составил 59.41%, или 1 345 000 Долларов 
США от бюджета общих отчислений (total assessment budget), составлявшего 2 264 000 Долларов США. Свою сумму взноса 
Правительство США выплатило из фондов 1978 финансового года, выделенных для использования Департаментом 



Сельского Хозяйства (DEPARTMENT OF AGRICULTURE) в деятельности по развитию рынка хлопка. Так или иначе, 
бюджетные средства Международного Института Хлопка направлялись на финансирование программ, направленных на 
стимулирование спроса, хозяйственные исследования (marketing research) и исследования использования (utilization research), 
а также на кампании по продвижению потребления хлопкового волокна и оказание торговых и технических услуг главным 
образом на импортирующих рынках стран Западной Европы и Японии. Большие финансовые ресурсы МИХ позволяли ему 
конкурировать с ресурсами отрасли производства синтетических волокон, направлявшимися на их продвижение на одних и 
тех же рынках сбыта. Почти половина программ МИХ осуществлялась на основе соглашений о сотрудничестве (cooperative 
agreements) с различными организациями хлопковой отрасли, которые со своей стороны также участвовали в 
финансировании. С развитием текстильной промышленности в других странах мира МИХ стал уделять внимание и рынкам 
хлопка в этих странах. 
 
Со временем успехами проводимых Международным Институтом Хлопка кампаний по продвижению потребления хлопкового 
волокна стали пользоваться не только страны участницы, но и другие, которые также возделывали Хлопчатник, но не 
собирались становиться участниками этого института. Это стало раздражать правительства стран участниц института, 
которые продолжали платить отчисления от продаж своего хлопка, и они начали обращаться к его руководству со своими 
жалобами на данную проблему. Однако руководство института не решало и не могло решить её, поскольку оно не могло 
заставить правительство других стран насильно вступать в состав участников МИХ. Постепенно разочаровавшиеся 
правительства стран участниц МИХ стали выходить из его состава. Такие действия очень сильно ударили по уровню 
денежных средств, собиравшихся в бюджет института. 30 Апреля 1994 руководством Международного Института Хлопка было 
принято решение о свёртывании его деятельности. К 1995 стала наблюдаться серьёзная нехватка денежных средств 
поскольку остававшимся участникам было достаточно трудно собрать в должном объёме для финансирования деятельности 
института некогда согласованные отчисления (agreed assessments), а других источников финансовой поддержки института у 
него не было. В итоге в 1996 он прекратил своё существование и был окончательно расформирован. 
 
 
КОМИТЕТ ПО МЕЖДУНАРОДНОМУ СОТРУДНИЧЕСТВУ МЕЖДУ ХЛОПКОВЫМИ АССОЦИАЦИЯМИ 

 
Комитет по Международному Сотрудничеству Между Хлопковыми Ассоциациями (КМСХА) (COMMITTEE FOR 
INTERANTIONAL CO-OPERATION BETWEEN COTTON ASSOCIATIONS, сокращенно – CICCA) был образован в Ливерпуле, 
Соединённое Королевство в 1976 четырнадцатью ведущими в то время международными хлопковыми ассоциациями, при 
этом каждая из них оставалась независимой и осуществляла свою деятельность самостоятельно. Комитет обеспечивает 
форум для совместных дискуссий и, когда необходимо, действует от имени и в интересах своих членов. Главной целью 
комитета является обеспечение посредством более представительной и влиятельной организации исполнения и 
незыблемости договоров договаривающимися сторонами и порядочности в торговой практике. Для её исполнения комитет 
определил перед собой решение следующих задач:- (i) расширение комитета посредством привлечения в члены различных 
хлопковых организаций, будь-то арбитражные органы, прядильные фабрики, ассоциации текстильщиков или иные (при 
условии, что они должны также придерживаться принципов комитета); (ii) поддержание и пополнение стандартов 
порядочности торговой практики и этических норм незыблемости договоров; (iii) поддержка процедур рассмотрения споров и 
соблюдения выполнения вытекающих решений; (iv) поддержание связей с другими международными организациями, 
связанными или ассоциированными с хлопковой отраслью, в той форме и тогда, когда это будет сочтено нужным; (v) 
обеспечение возможности дискуссии между организациями-членами комитета для благоприятствования развития торговли 
хлопком; (vi) обеспечение организаций-членов комитета консолидированным списком нарушителей исполнения договоров, 
признанных таковыми согласно решений соответствующих арбитражных судов организаций-членов комитета; (vii) составление 
консолидированной директории (списка-справочника) компаний и организаций, являющихся членами хлопковых ассоциаций 
из состава самого комитета; (viii) лоббировать интересы и предоставлять льготы организациям-членам комитета в различных 
странах при контактах с властью и другими структурами. По состоянию на осень 2017 членами комитета являлись 16 ведущих 
международных и национальных хлопковых ассоциаций или иных организаций. 
 
 
МЕЖДУНАРОДНАЯ ХЛОПКОВАЯ АССОЦИАЦИЯ 

 
Своё начало Международная Хлопковая Ассоциация ведёт с 02 Апреля 1841, когда в Ливерпуле, Соединённое Королевство, 
90 взаимосвязанными фирмами (предпочтительно хлопковыми брокерами) была образована Ливерпулская Ассоциация 
Хлопковых Брокеров (THE LIVERPOOL COTTON BROKERS’ ASSOCIATION). В 1869 был разработан и принят первый свод 
правил этой ассоциации, вместе с которым была утверждена и общая форма договора – прототип современного фьючерсного 
контракта, где за базисный сорт принимался хлопок Среднего (Middling) качества, а нижняя граница качества соответствовала 
сорту Низкий Средний (Low Middling). 
 
В 1882 эта ассоциация была преобразована в Ливерпулскую Хлопковую Ассоциацию, Лимитид (THE LIVERPOOL COTTON 
ASSOCIATION, LIMITED) для обслуживания интересов не только хлопковых брокеров, но и торговцев хлопком. Она 
изначально обрела и до сих пор поддерживает статус некоммерческой организации. Ассоциация сыграла значительную роль 
в экономическом развитии города Ливерпула. Благодаря Ливерпулской Хлопковой Ассоциации в центре города был выстроен 
целый ряд зданий, и ныне имеющих историческую и архитектурную ценность. 
 
В начале XX столетия Соединённое Королевство и, главным образом, город Ливерпул играли значительную роль на мировом 
хлопковом рынке. В 1906 в этом городе открылась Ливерпулская Биржа Хлопка (THE LIVERPOOL COTTON EXCHANGE). 
Согласно историческим данным в сезон 1911/12 в страну было завезено рекордное количество хлопкового волокна – более 5 
230 000 кип (свыше 1 000 000 тонн (т)). Ливерпул был тогда самым крупным мировым рынком, импортирующим хлопок, и при 
этом оказывал непревзойдённые услуги прядильщикам в обеспечении возможности поставки хлопкового волокна в нужные им 
сроки, а также в возможности складирования больших запасов хлопкового волокна из разных стран в самом Ливерпуле для 
поддержания текущих продаж на внутреннем рынке. Но как это ни печально, именно с сезона 1911/12 началось постепенное 
снижение объёмов поставки хлопка в Соединённое Королевство. Этому во многом способствовали и экспорт хлопкового 
текстильного оборудования и Ланкаширских ноу-хау (Lancashire know-how), помогавших развитию хлопковой текстильной 
промышленности в других странах мира. И всё же, несмотря на это, Ливерпулский рынок продолжал активно действовать 
вплоть до начала Второй Мировой Войны, разразившейся в 1939. Согласно велению военного времени биржевые торги 



хлопком были остановлены. Контроль над приобретением и распределением хлопкового волокна был передан в руки 
Правительства, которое действовало через созданную им Комиссию по Непереработанному Хлопку (RAW COTTON 
COMMISSION), и оставался у него ещё в течение нескольких лет после окончания войны, пока происходил обратный 
постепенный переход к свободной торговле хлопком. 
 
18 Мая 1954 Граф Даби (the Earl of Derby) – глава Графства Дербишир (County of Derbyshire) официально возобновил 
деятельность Ливерпулской Хлопковой Ассоциации. Однако торговля хлопком и объёмы его поставок в Ливерпул стали 
заметно сокращаться. В конце концов, дело дошло до того, что в 1960-е бирже пришлось продать своё здание. В 1962 
руководством Ливерпулской Хлопковой Ассоциации было принято решение о пересмотре её статуса с тем, чтобы она могла 
своевременно отвечать на нужды рынка и его участников. Устав ассоциации был дополнен, и по поручению в Феврале 1963 
ассоциация изменила свой юридический статус, преобразовавшись в компанию с ограниченной ответственностью (или 
закрытое акционерное общество (company limited)). Полноценное Членство (Full Membership) в ассоциации стало доступно и 
физическим лицам, и закрытым акционерным обществам, вовлечённым в активную торговлю хлопком в Соединённом 
Королевстве. Ассоциативное Членство (Associate Membership) стало доступным для тех, кто был вовлечён в Соединённом 
Королевстве в переработку хлопкового волокна и из смежных с ней отраслей, а также для зарубежных организаций. Членство 
в ассоциации стало необходимым требованием для тех участников мирового хлопкового дела, которые придерживались 
принципов порядочности в своей торговой практике и принципов исполнения заключённых договоров в каких бы при этом 
условиях они ни оказывались. В 1973 ассоциация предложила своим участникам стандартный шаблон – Форму № 1 
Международного Договора на Отгрузку Хлопка (International Shipment Contract Form No. 1), который в дальнейшем претерпел 
несколько корректировок. В 1989-м наряду с возросшим количеством участников ассоциации увеличилось и число её 
международных директоров в составе совета. Впервые за всю историю ассоциации её Президентом был избран не Британец 
(non British), то есть нерезидент Соединённого Королевства. Тогда же правила ассоциации были официально переведены на 
Испанский, Русский и Французкий языки. 
 
18 Мая 2000, обозначая четвёртую стадию в 160-летнем историческом развитии ассоциации, Граф Даби вместе с Лордом 
Мэром Ливерпула (the Lord Mayor of Liverpool) вновь официально открыли отремонтированные офисы помещения правления 
директоров (boardroom) Ливерпулской Хлопковой Ассоциации. Граф Даби также открыл памятную доску в здании Биржи 
Хлопка, в котором на тот момент вот уже 94 года располагалась Ливерпулская Хлопковая Ассоциация, и ударил в старинный 
ручной колокол (old hand bell), обозначив тем самым открытие торговли в начале нового тысячелетия. Этим же колоколом 
дядя нынешнего Графа Даби заново открывал Ливерпулскую Хлопковую Ассоциацию 46 лет назад в 1954. Неоспоримую 
значимость ассоциации на мировом рынке хлопка можно подтвердить тем фактом, что в настоящее время (на осень 2017) её 
членами являются свыше 550 лиц из 60 стран мира. Кроме того, свыше 60% всех международных договоров на поставку 
хлопкового волокна по сей день заключаются с учётом и использованием Регламента и Правил (Bylaws and Rules) 
Ливерпулской Хлопковой Ассоциации – теперь уже Международной Хлопковой Ассоциации. В начале 2000-х эти правила 
были переведены также и на Китайский язык. 
 
Несмотря на то, что в течение уже длительного периода времени хлопковое волокно не завозится в Соединённое 
Королевство, Ливерпул продолжает оставаться важным центром мирового хлопкового сообщества. Свою позицию город 
продолжает удерживать, опираясь на уроки прошлого, когда предусмотрительно и уместно в нём были организованы 
площадка и биржа для торговли хлопком, и сама ассоциация, объединившая в себе всех заинтересованных участников 
мирового рынка хлопка. С продвижением новых технологий и усовершенствованием торговой практики важность мирового 
хлопкового центра в Ливерпуле поддерживалась и крепла. 
 
С целью более полного отображения международной сути и статуса 09 Декабря 2004 Ливерпулская Хлопковая Ассоциация 
сменила название на Международную Хлопковую Ассоциацию Лимитид (THE INTERNATIONAL COTTON ASSOCIATION 
LIMITED). В то же время сама ассоциация является членом Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ) 
(INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC)), Комитета по Международному Сотрудничеству Между 
Хлопковыми Ассоциациями (КМСХА) (COMMITTEE FOR INTERANTIONAL CO-OPERATION BETWEEN COTTON 
ASSOCIATIONS, сокращенно – CICCA) и Международной Федерации Изготовителей Текстиля (МФИТ) (INTERNATIONAL 
TEXTILE MANUFACTURERS FEDERATION (ITMF)). 
 
Регламент и Правила Международной Хлопковой Ассоциации (the International Cotton Association Bylaws and Rules) 
разрабатывались и пересматривались с таким расчётом, чтобы они могли быть использованы в договорах на поставку хлопка 
между двумя любыми государствами. В 2006 Бременская Биржа Хлопка приняла и стала работать по правилам 
Международной Хлопковой Ассоциации. Это стало важным шагом на пути внедрения общемировой унифицированной формы 
договора. Решения Арбитражного Суда ассоциации признаются международным законодательством в большинстве стран 
мира. Поддерживая тесную связь и консультируясь со всеми своими зарегистрированными фирмами, Международная 
Хлопковая Ассоциация пополняет справедливую и признаваемую торговую практику любыми новыми веяниями, что позволяет 
быстро исполнять договоры и справедливо решать любые спорные вопросы. Каждые две недели ассоциация выпускает 
пересмотренные надбавки и скидки по качеству хлопка различного происхождения с целью использования их при отгрузках 
или арбитражных рассмотрениях споров. 
 
 
АССОЦИАЦИЯ ОТПРАВИТЕЛЕЙ АМЕРИКАНСКОГО ХЛОПКА 

 
Ассоциация Отправителей Американского Хлопка (АОАХ) (THE AMERICAN COTTON SHIPPERS ASSOCIATION (ACSA)) была 
образована 08 Июля 1924 с целью объединения интересов хлопковых торговцев Америки. В ассоциацию входят торговцы, 
первоначальные покупатели и агенты, обслуживающие текстильные предприятия, а также кладовщики и грузоперевозчики, 
причём многие из них являются членами четырёх других федеративных ассоциаций (Атлантическая Хлопковая Ассоциация 
(ATLANTIC COTTON ASSOCIATION), Южная Хлопковая Ассоциация (SOUTHERN COTTON ASSOCIATION), Техасская 
Хлопковая Ассоциация (TEXAS COTTON ASSOCIATION), Ассоциация Западных Отправителей Хлопка (WESTERN COTTON 
SHIPPERS ASSOCIATION)) всего так называемого Хлопкового Пояса США. Участники ассоциации оперируют свыше 80% 
Американского хлопкового волокна, продаваемого как на внутреннем, так и на внешнем рынках. Значительное участие и 
влияние членов ассоциации в торговле хлопком требует от ассоциации принятия активных действий в продвижении 
Американского хлопка не только в США, но и за пределами страны, утверждения с другими хлопковыми торговыми 



организациями национальных и международных стандартов торговли, сотрудничества с производственными компаниями по 
всему хлопковому поясу США при формировании фермерских программ и кооперации с правительственными структурами при 
организации таких программ. Кроме того, ассоциация призвана обучать хлопкоробов и текстильщиков соответствующему 
использованию всевозможных инструментов управления рисками, позволяющему им максимально наращивать потенциал их 
прибылей на рынке; содействовать полному и своевременному исполнению договоров, и, конечно же, разрабатывать и 
обновлять с учётом меняющейся ситуации в международной торговле соответствующих правил и обычаев для участников 
торговли хлопком. 
 
Совместно с Мимэнским Центром Обучения на Перспективу (MEEMAN CENTER FOR LIFELONG LEARNING) при Роудзком 
Училище (RHODES COLLEGE) АОАХ создала Международный Институт Хлопка (INTERNATIONAL COTTON INSTITUTE) в 
местечке Роудз города Мемфиса, Штат Теннеси (Rodes, State of Tennessee). Этот институт предлагает девятинедельную 
программу обучения с проживанием студентов при упомянутом училище. Данная программа была разработана для 
обеспечения информацией и подготовки специалистов по всем аспектам хлопковой отрасли и международного бизнеса. 
Фактически она охватывает все ступени производства, классификации и стандартизации, складирования, переработки, 
изучения рынка, транспортировки, страхования и продажи хлопкового волокна. Учёба в институте проходит на Английском 
языке, и в этой связи от будущих студентов требуется хорошие знания этого языка. Студентами института могут быть 
граждане любой страны мира, и в этой связи институт при поддержке Иностранной Сельскохозяйственной Службы при 
Департаменте Сельского Хозяйства США (ИСС/ДСХСШ) (Foreign Agricultural Service at USDA (FAS/USDA)) обучает 
иностранных студентов из стран, определённых Программой Соучастия Кэкрэна (Cochran Fellowship Program) на бесплатной 
основе за счёт предоставления им гранта на обучение, остальные иностранные студенты обучаются на платной основе в 
среднем за 4 500 Долларов США. Кроме того, институт поддерживался Нью Йоркской Палатой Торговли (THE NEW YORK 
BOARD OF TRADE) и продолжает поддерживаться Национальным Советом по Хлопку (НСХ) (THE NATIONAL COTTON 
COUNCIL (NCC)) и Мэмфисской Биржей Хлопка (THE MEMPHIS COTTON EXCHANGE). Студенты обучаются и живут в 
одноместных комнатах в старинном двухэтажном замке, построенном в 1848 и принадлежащем училищу. В процессе 
обучения они бывают в поле, посещают хлопкоочистительное предприятие, лаборатории, оборудованные 
Высокопроизводительными Инструментами (ВПИ) (High Volume Instrument (HVI)), Мэмфисскую Биржу Хлопка, близлежащие 
офисы крупнейших международных компаний, занимающихся торговлей хлопковым волокном. Если группа обучаемых 
студентов многочисленная, то она разбивается на дополнительные подгруппы приблизительно по 20 человек. И уже этим 
подгруппам предоставляется по 10 000 Долларов США для практики работы с фьючерсами и опционами на торговой 
площадке Нью Йоркской Палаты Торговли. Помимо всего прочего студентам предоставляется обширная культурная 
программа. Под конец этой учебной программы все студенты оцениваются на предмет усвоения ими полученной информации. 
В случае положительного исхода студентам выдаётся сертификат об успешном окончании учёбы в Международном Институте 
Хлопка. 
 
 
БРЕМЕНСКАЯ БИРЖА ХЛОПКА 

 
Бременская Биржа Хлопка (ББХ) (BREMER BAUMWOLLBÖRSE (BBB)) была основана торговцами хлопком и брокерами в 
Октябре 1872. Первоначально она имела название Комитет по Торговле Хлопком (COMMITTEE FOR THE COTTON TRADE). 
Со временем в состав участников этого комитета вошли прядильные фабрики, банки, грузовые экспедиторы и перевозчики и 
страховые компании. По сей день она является посредником между хлопкоробами, торговцами, кладовщиками и 
переработчиками хлопкового волокна. Организация биржи хлопка в Бремене была вызвана быстрым ростом текстильной 
промышленности во второй половине прошлого века во многих Европейских странах. В 1886 к комитету присоединилась 
Ассоциация Южно-Германской Хлопкоперерабатывающей Промышленности (ASSOCIATION OF THE SOUTH GERMAN 
COTTON PROCESSING INDUSTRY), а вслед за ней и другие Немецкие ассоциации прядильщиков (German spinning 
associations). Юридический статус комитету был присвоен Сенатом Свободного Ганзейского Города Бремена (Senate of the 
Free Hanseatic City) в 1889. В 1894 в Совет Директоров вошли представители Австрийской хлопкоперерабатывающей 
промышленности (Austrian cotton processing industry). К этому времени ежегодный импорт хлопка через Бремен перевалил за 
200 000 тонн (т) (1 000 000 кип). В 1900 состоялась торжественная закладка камня в строительство здания биржи, 
закончившееся спустя два года в 1902. В 1906 в Совет Директоров вошли представители Швейцарской Ассоциации 
Прядильщиков, Мотальщиков и Ткачей (SWISS ASSOCIATION OF SPINNERS, TWISTERS AND WEAVERS). 
 
В 1912 был зафиксирован самый крупный объём импорта хлопка через Бремен, составлявший 610 000 т (2 800 000 кип). В 
1914 состоялось открытие Бременского рынка фьючерсов на хлопок (Bremen cotton futures market). Вторая Мировая Война 
существенно затормозила дальнейшее развитие рынка хлопка в Бремене. И первым послевоенным импортом стали 54 000 т 
(250 000 кип), поставленные главным образом из резервов Американского Правительства. Лишь к 1950 объём завозимого 
хлопка снова вырос до 220 000 т. А либерализация импорта хлопка состоялась только в 1954. В 1956 был снова открыт 
Бременский рынок фьючерсов на хлопок, но долго он не просуществовал и в конце 1971 был закрыт, поскольку в Германии 
были упразднены условия для функционального рынка фьючерсов. 
 
В XIX веке торговля между переработчиками хлопка из Центральной и Восточной Европы и производителями хлопка в 
большей мере была сконцентрирована в Бремене. Возникавшие временами споры между участниками торговли хлопком 
вызвали необходимость разработки правил торговли, которые должны были бы не только облегчить, но и защитить все 
стороны, вовлечённые в неё. Таким образом, на свет в 1872 появилась не только Бременская Биржа Хлопка, но и, так 
называемые, ‘Бременские Хлопковые Обычаи’, которые периодически пересматривались и корректировались в связи с 
появлением более новых проблем, практик и обычаев, связанных с торговлей хлопком. Наиболее сильно они изменились в 
период с 1955 по 1962, что нашло своё отражение в 1963 в новой редакции правил. С тех пор они стали подразделяться на 
самостоятельные разделы:- торговля хлопком, торговля хлопковыми отходами и линтом. В 1968 к этим разделам добавилась 
торговля отходами из искусственных волокон волокновых смесей, а в 1982, в соответствии с соглашением между биржей и 
Ассоциацией Отправителей Американского Хлопка, – Правила контейнерной торговли Американским хлопком, поставляемым 
из портов США. Правила издаются на Немецком, Английском, Чешском, Французском (общая часть) и Русском языках и 
являются основой для проведения арбитража по качеству и техническим вопросам. Традиционная классификация хлопкового 
волокна обеспечивается классёрскими и лабораторными испытаниями. 
 



Первая лаборатория для испытаний хлопка была создана Бременской Биржей Хлопка в 1955. В 1969 был образован 
Бременский Институт Волокна (FASERINSTITUT BREMEN EV). Этот исследовательский институт оборудован современными 
системами и приборами для испытаний хлопкового волокна и аккредитован в соответствии со стандартом ISO 17025. Он 
функционирует независимо, но с 1989 лаборатория Бременской Биржи Хлопка была интегрирована в институт. В 1991 биржа 
начала проводить регулярные исследования образцов хлопкового волокна текущего сезона из различных регионов мира на 
содержание в них тяжёлых металлов и пестицидов. С этой целью биржа заключила договор с Хоэнштайнским 
Исследовательским Институтом (HOHENSTEIN RESEARCH INSTITUTE) о проведении испытаний предоставленных образцов 
в соответствии со стандартом Oeco-Tex

®
 Standard 100. В первый раз для таких исследований были взяты образцы хлопкового 

волокна из Китая и Пакистана. В дальнейшем испытаниям стало подвергаться хлопковое волокно из пятнадцати стран мира, а 
именно:- Бразилия, Буркина Фасо, Египет, Израиль, Индия, Казахстан, Китай, Мали, Пакистан, Соединённые Штаты Америки, 
Судан, Танзания, Турция, Узбекистан и Чад. По итогам очередных исследований, завершившихся 09 Октября 2008, 
Бременская Биржа Хлопка подтвердила полное отсутствие загрязнений (completely pollutant-free) образцов хлопкового волокна 
сезона 2008/09. Необходимо отметить, что с самого начала проведения таких исследований институт, сотрудничающий с 
биржей, практически ни разу не обнаруживал критических значений содержания опасных элементов в хлопковом волокне 
текущих сезонов. В самом начале нового тысячелетия институт разработал, так называемую, Бременскую программу круговой 
сверки результатов испытаний хлопкового волокна на качество (Bremen Cotton Round Trial). Суть её заключается в том, чтобы 
на определённой временной основе (в настоящее время один раз в три месяца) участники этой программы, среди которых 
официальные и неофициальные лаборатории качества различных международных структур, вовлечённых в ххххх. 
 
С помощью утверждённых нейтральных процедур возможно быстрое и профессиональное разрешение споров, возникающих 
при исполнении договоров. Система арбитража по качеству построена на анонимности процедуры, гарантирующей 
нейтральность и объективность в разрешении споров. Арбитражное рассмотрение споров осуществляется двумя 
присягнувшими классёрами, полностью независящими от сторон спора; если их решение не устраивает какую-либо из сторон, 
то эта сторона имеет право на апелляцию в арбитражный совет. Арбитраж по техническим вопросам предусматривает 
урегулирование споров, возникающих между сторонами договора из-за нарушений исполнения порядков и условий этого 
договора, не связанных с качеством хлопка. 
 
В настоящее время Бременская Биржа Хлопка не является биржей как таковой, а выступает в качестве хлопковой ассоциации 
и решает задачи по обеспечению членов биржи информацией о рынке хлопка, правилами торговли, арбитражем по качеству и 
техническим вопросам, лабораторным оборудованием для проведения экспертизы качества, а также по организации 
взаимосвязи, являясь членом Комитета по Международному Сотрудничеству Между Хлопковыми Ассоциациями, наряду с 
аналогичными ассоциациями из других стран. Биржа предлагает своим участникам и всем заинтересованным лицам Сводку о 
Хлопке (Cotton Report), издаваемый на Немецком и Английском языках каждые две недели. В этой публикации размещается 
информация о ситуации на мировом рынке хлопка с анализом происходящих событий, а также статистика и цены. Кроме этой 
публикации биржа на ежегодной основе издаёт Ежегодный Отчёт Бременской Биржи Хлопка (Bremen Cotton Exchange’s Annual 
Report), в котором обобщает ситуацию с финансами, а также анализирует основные события хлопкового рынка за прошедший 
финансовый год. Дважды в год (в Апреле и второй половине Октября) биржа организует пятидневные семинары по обучению 
заинтересованных лиц особенностям хлопкового дела. Программа семинаров включает в себя ознакомление и классировку 
хлопкового волокна различного происхождения в арбитражных комнатах биржи, ознакомление с Правилами Бременской 
Биржи Хлопка, практикой международной торговли хлопком и хлопковыми фьючерсами, финансовым обеспечением и 
страхованием международного хлопкового дела, а также с современными методами испытаний на Высокопроизводительных 
Инструментах (ВПИ; High Volume Instrument (HVI) в Бременском Институте Волокна. Обучение проводят опытные эксперты, 
используя при этом видео материалы и слайды, отражающие практику производства, продажи и переработки хлопкового 
волокна. Ограниченное количество участников семинаров позволяет инструкторам осуществлять индивидуальный подход к их 
обучению, концентрируя внимание на конкретных направлениях, интересующих самих участников. По окончанию курса 
участникам предоставляются сертификаты об участии в нём. Проведя впервые в 1964, биржа в кооперации с Бременским 
Институтом Волокна стала устраивать раз в два года Международную Бременскую Конференцию по Хлопку (International 
Cotton Conference Bremen). На этот форум для обсуждения текущих вопросов и общения съезжаются специалисты из 50 стран 
мира. 
 
 
ГДЫНЬСКАЯ ХЛОПКОВАЯ ПАЛАТА 

 
После Первой Мировой Войны поставки Российского и Персидского хлопкового волокна сменились поставками Американского 
и Индийского хлопкового волокна, но их транспортировка через морские порты Гданьска, Польша и Бремена, Германия была 
экономически невыгодной. Строительство города Гдыня и его морского порта было вызвано отчасти удовлетворением 
потребностей хлопкоперерабатывающих предприятий Польши. Первая поставка хлопкового волокна через Порт Гдыни 
состоялась в 1932. В 1930-е Морской Совет в Гдыне решил организовать консигнационные склады, которые и легли в основу 
создания в 1935 Гдыньской Хлопковой Палаты (IZBA BAWEŁNY W GDYNI). В Сентябре 1938 палата открыла свой Хлопковый 
Дом, служивший арбитражным судом по спорным вопросам, связанным с качеством хлопка. Таким образом, Польша 
превратилась в один из независимых центров по арбитражу хлопкового волокна. После окончания Второй Мировой Войны 
сменились не только политические и экономические условия, но и направления импорта хлопка. Хлопок из Советского Союза 
стал преобладающим, например, к 1947 его доля в общем Польском импорте хлопка составила 56%. Сложившаяся ситуация 
несколько снизила роль Гдыни как хлопкового порта, хотя незадолго до войны через этот порт проходил только лишь хлопок. 
Наиболее сложным периодом для палаты стала первая половина 1950-х, когда власти предпринимали попытки ликвидации 
палаты. То время характеризовалось строжайшей централизацией экономики и её зависимостью от внешней политики 
бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР). Например, только Всесоюзное Объединение ЭКСПОРТЛЁН 
(V/O EXPORTLJON) при Министерстве Внешней Торговли СССР могло импортировать хлопок из иностранных государств, а 
позже и экспортировать хлопок из Советского Союза. То есть вся торговля хлопком была монополизирована, и эта отрасль 
полностью управлялась центром. 
 
После 1956 методы управления экономикой не изменились, но планом предусматривалось увеличение производства товаров 
народного потребления, включая текстильную продукцию. Стали восстанавливаться отношения с иностранными 
государствами. В результате импорт хлопка в 1957 вырос на 40% в сравнении с предыдущим годом, причём хлопок снова стал 
импортироваться из разных стран, а не только из СССР. Вместе с увеличением импорта возросло и количество арбитражных 



споров, рассматриваемых палатой. Все эти изменения привели к дальнейшему развитию сотрудничества в области торговли 
хлопком с Западными странами, и в частности с США. Тогда же члены палаты решили, что она должна присоединиться к 
Соглашению об Универсальных Стандартах на Хлопок, ставших основой при заключении договоров на поставку хлопка и 
арбитражных разбирательствах. Как результат, Гдыньская Хлопковая Палата добилась определённых успехов и в Мае 1958 
была зарегистрирована в качестве участника Конференции по Универсальным Стандартам на Хлопок, завоевав тем самым 
для себя международный престиж. С 1957 началось развитие информационного обмена с иностранными организациями. 
Палата снова стала получать бюллетени и сводки, содержащие информацию и материалы, касающиеся международной 
торговли хлопком, а также ставки премий и скидок для хлопка разного качества и разного происхождения, ставшие 
незаменимыми для чёткого функционирования палаты. Возникла необходимость организации лаборатории для проведения 
испытаний хлопкового волокна. В соответствии с резолюцией Генеральной Ассамблеи, Гдыньская Хлопковая Палата в 1963 
стала оказывать услуги по лабораторным испытаниям хлопка. В 1965 палата заключила соглашение с Ассоциацией 
Отправителей Американского Хлопка об арбитражных разбирательствах по показателям майкронэйр. Палата стала 
участвовать в проверочных испытаниях, наряду с Хлопковым Управлением Департамента Сельского Хозяйства США и 
Французской Палатой в Гавре, проводимых в Гавре (Франция), Бремене (Германия) и других Европейских городах. С 1968 
палата стала производить испытания хлопкового волокна и в соответствии с требованиями Советского ГОСТа 
(Государственного Стандарта), учитывая арбитражную практику по Советскому хлопковому волокну. В 1973 были 
подготовлены и выпущены официальные Статуты палаты. Во второй половине 1970-х участниками палаты был образован 
благотворительный Фонд, целью которого стало обеспечение лаборатории современным испытательным оборудованием и 
приборами за счёт денежных пожертвований членов Гдыньской Хлопковой Палаты. В результате в 1992 на собранные деньги 
была закуплена и установлена линия СПИНЛАБ 900 Эйч.Ви..Ай. (SPINLAB 900 HVI) – Высокопроизводительный Инструмент 
(ВПИ; High Volume Instrument (HVI). В 1997 лаборатория палаты получила сертификат аккредитации на предлагаемые 
испытания. В зависимости от потребности, хлопковое волокно испытывается либо мануальным образом с помощью классёра, 
либо инструментальным с помощью приборов. Лаборатория оснащена всем необходимым для определения характеристик 
качества хлопка в соответствии с любыми методами измерений, действующими в той или иной стране его происхождения. 
Палата предлагает своим членам и другим участникам хлопкового рынка разработанные и периодически пересматриваемые 
типовые договоры для сделок по хлопку, пряже и суровым тканям. Споры, возникающие в процессе исполнения договоров, 
могут разрешаться посредством экспертизы (если она была избрана сторонами договора в качестве его условия), не доводя 
дело до Арбитражного Суда, рассматривающего вопросы качества хлопка, или Коммерческого Суда, рассматривающего 
технические вопросы исполнения договоров. К отличительной особенности Гдыньской Хлопковой Палаты относится тот факт, 
что она рассматривает также и споры, связанные с качеством пряжи или суровой ткани. Ставки рассмотрения споров, 
установленные палатой, значительно ниже аналогичных ставок обычных судов. 
 
Начало 1990-х ознаменовалось серьёзными изменениями в политической и экономической сферах в странах бывшего Совета 
Экономической Взаимопомощи (СЭВ), которые привели в числе прочих к децентрализации торговли хлопком в этих странах. 
Для самой палаты этот период времени стал расширением сферы деятельности. Стали проводиться многочисленные 
тренировочные сессии, семинары, курсы, организуемые при содействии Международного Совещательного Комитета по 
Хлопку (МСКХ) (INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC)), международного подразделения Национального 
Хлопкового Совета США – COTTON COUNCIL INTERNATIONAL и других организаций с целью обмена информацией и опытом 
работы на международных рынках хлопка. Многие местные участники рынка хлопка были незнакомы с правилами и обычаями, 
господствующими в мировой торговле, и палата сыграла немаловажную роль в подготовке их выхода на внешние рынки. 
Хлопковозделывающим странам бывшего СССР также потребовался выход на международные рынки хлопка и 
соответствующие специалисты, способные осуществлять такой выход. Отвечая запросам и потребностям этих стран, 
Гдыньская Хлопковая Палата, начиная с 1992, стала организовывать курсы подготовки классёров и на Русском языке. К концу 
1997 палатой были выпущены 75 специалистов для этих стран, а всего 535 классёров хлопка. Стоит отметить, что в отличие 
от Американских и Узбекских (созданных в конце 1990-х) курсов подготовки классёров, Гдыньская Хлопковая Палата готовит 
специалистов по хлопковому волокну, произведённому в разных странах, тем самым они получают опыт работы с любым 
хлопковым волокном и имеют большую специализацию и в каком-то плане более серьёзную репутацию. 
 
После вступления 01 Мая 2004 Польши в Европейский Союз (ЕС) палата стала представлять интересы хлопкового сектора 
национальной текстильной промышленности в Польском Правительстве и Парламенте, а также в Европейской Комиссии 
(European Commission) и Парламенте ЕС. В 2004 Гдыньская Хлопковая Палата наряду с другими участниками 
международного текстильного сектора экономики вошла в состав Глобального Альянса за Справедливую Торговлю Текстилем 
(THE GLOBAL ALLIANCE FOR FAIR TEXTILES TRADE, сокращённо – GAFTT). Эта коалиция была создана с целью 
противостояния монополизации мирового товарооборота текстильной продукции некоторыми странами, не соблюдающими 
принципы справедливой торговли и взаимоотношений, а также международных законов. Коалиция предприняла попытку 
удержать торговлю текстилем в рамках цивилизованного процесса. А в ходе переговоров на очередных встречах и раундах 
Всемирной Организации Торговли (ВОТ) позицию участников коалиции стали поддерживать и отстаивать и их правительства. 
 
В настоящее время палата объединяет в себе свыше 120 (на осень 2017) Польских и иностранных участников (из 11 стран), 
среди которых компании, торгующие и перерабатывающие хлопковое волокно, осуществляющие контроль и инспекцию 
качества, грузоперевозки, хранение, а также научно-исследовательские институты. Кроме того, она сама является членом 
ряда международных хлопковых организаций. 
 
 
КИТАЙСКАЯ ХЛОПКОВАЯ АССОЦИАЦИЯ 

 
Китайская Хлопковая Ассоциация (THE CHINA COTTON ASSOCIATION) была зарегистрирована в Сентябре 2003 в Пекине в 
качестве некоммерческой организации на основании решения учредителей, среди которых были хлопкоробы, кооперативные 
организации хлопкоробов, предприятия, вовлечённые в производство, закупку, переработку и перевалку, текстильные 
предприятия, потребляющие хлопок, а также исследовательские институты Хлопчатника и другие учреждения. Кроме всего 
прочего, учредители утвердили надзор и управление деятельностью ассоциации со стороны Министерства Гражданских Дел 
(MINISTRY OF CIVIL AFFAIRS) и профессиональное руководство со стороны Всекитайской Федерации Поставляющих и 
Маркетинговых Кооперативов (THE ALL CHINA FEDERATION OF SUPPLY AND MARKETING COOPERATIVES). Создание 
национальной ассоциации было навеяно требованием времени, ведь к этому моменту, Китай стал не только первым в мире 
производителем Хлопчатника, но и первым в мире потребителем хлопкового волокна. 



 
Целями Китайской Хлопковой Ассоциации являются исполнение функций обеспечения, координации, самодисциплины и 
защиты фундаментальных интересов всех участников хлопковой отрасли, а также установление своего рода моста и связи 
между предприятиями, хлопкоробами и Правительством; защита законных прав и интересов производителей Хлопчатника и 
хлопкового волокна, операторов и пользователей, упорядочение деятельности предприятий на рынке хлопка, поддержание 
здоровой конкуренции и создание здорового и крепкого рынка; использование групповых преимуществ в отрасли хлопка, 
обеспечение роста доходов всех участников и непрерывного развития рынка хлопка в Китае. 
 
Основными функциями ассоциации являются предоставление услуг членам и другим организациям, вовлечённым в хлопковое 
дело, по исследованию развития хлопковой отрасли в регионах, по предложению Правительству всевозможных 
законодательных инициатив по улучшению и совершенствованию хлопковой отрасли; по сбору, анализу и выпуску 
информации о рынке хлопка для фермеров, предприятий и Правительства; по обеспечению самодисциплины, созданию свода 
правил и практик поведения всех участников национального рынка хлопка; по обеспечению юридическими услугами, включая 
консультирование, по организации персональной подготовки, по сотрудничеству с биржами и международному 
сотрудничеству с соответствующими хлопковыми и иными структурами, по организации и участию в международных 
конференциях, выставках и по защите на них национальных интересов участников Китайской хлопковой отрасли. 
 
Высшим руководящим органом Китайской Хлопковой Аассоциации принята конференция представителей членов ассоциации, 
исполнительным органом которой является Совет Директоров (The Board of Directors). А постоянным органом Совета 
Директоров является Секретариат, занимающийся повседневными функциями ассоциации. К осени 2006 членами ассоциации 
состояли порядка 1 600 предприятий, компаний и организаций. 
 
 
ХЛОПКОВАЯ АССОЦИАЦИЯ ИНДИИ 

 
Несмотря на то, что упоминание об экспорте Индийского хлопка из Бомбея датируется свыше 200 лет назад, вплоть до начала 
XX столетия эта торговля осуществлялась без каких-либо правил и при отсутствии какой-либо национальной организации, 
регулирующей такую торговлю. Для упорядочения торговли Индийские купцы, в том числе и не торговавшие хлопком, в 1836 
организовали поначалу Бомбейскую Торговую Палату (THE BOMBAY CHAMBER OF COMMERCE). Длительное время после 
организации этой палаты не было больше никаких других специализированных организаций, регламентирующих торговлю 
какими-либо отдельными товарами, в том числе и хлопком. Между тем, Правительство Индии, действуя по рекомендации 
Индийского Комитета по Хлопку (THE INDIAN COTTON COMMITTEE), предложило Сэру Нэсу Вадиа (Sir Ness Wadia) в 
консультировании с директорами Ливерпулской Хлопковой Ассоциации и Господином Эн.Эс. Глэйзбрук (Mr N.S. Glazebrooke), 
на тот момент длительное время возглавлявшим Бомбейскую Хлопковую Торговую Ассоциацию (THE BOMBAY COTTON 
TRADE ASSOCIATION), разработать план создания Восточной Индийской Хлопковой Ассоциации. С этой целью Сэр Вадиа 
побывал в Англии для изучения устава и работы Ливерпулской Хлопковой Ассоциации, а в Ноябре 1918 представил 
Правительству Бомбея план организации центральной биржи хлопка в Бомбее. 25 Сентября 1920 Правительство созвало 
Совет По Договорам На Хлопок (Cotton Contracts Board) с предложением сформировать единую ассоциацию, 
представляющую интересы всех сторон. 08 Декабря 1920 этот совет организовал в Бомбее заседание представителей всех 
лиц, вовлечённых в торговлю, производство и переработку хлопка. Заседание назначило Комитет для выработки плана 
формирования Восточной Индийской Хлопковой Ассоциации. В процессе обсуждения комитет разработал устав новой 
ассоциации, который был утверждён приблизительно 400 членами сформированной ассоциации. 23 Июня 1921 состоялись 
выборы Представительского Комитета (Representative Committee), состоящего из 15 представителей экспортёров, 
импортёров, комиссионных агентов, представителей семейной компании Дьжейсэвэлэс (Jaithawalas), мукэдамов (muccadums) 
и брокеров. А в начале Августа 1921 Представительский Комитет избрал первый Совет Директоров во главе с Сэром 
Масудасом Васанджи (Sir Mathurdas Vassanji). 
 
С целью содействия торговлей хлопком 19 Октября 1921 в соответствии с Индийским Актом о Компаниях от 1913 (Indian 
Companies Act 1913) в Бомбее состоялась регистрация Восточной Индийской Хлопковой Ассоциации Эл.ти.ди. (THE EAST 
INDIA COTTON ASSOCIATION LTD). Этот же день был признан и днём рождения Биржи Хлопка, действующей при 
ассоциации. 19 Июня 1922 ассоциация обратилась в Правительство Бомбея о присвоении ей законодательных полномочий в 
отношении эффективного регулирования торговли хлопком. Эта просьба была аргументирована тем, что ни одна ассоциация, 
несмотря на свои возможности, не могла бы надеяться на контроль всей торговли хлопком в дальнейшем при отсутствии 
законодательных полномочий. Отвечая на полученный запрос, Правительство Бомбея издало 21 Июля 1922 закон – Билль XII 
от 1922 – о регулировании и контроле сделок с хлопком в Бомбее. А 28 Декабря 1922 Бомбейский Акт о Договорах на Хлопок 
(The Bombay Cotton Contracts Act) был включён в Свод Статутов (Statute Book). Акт должен был действовать в течение 3 лет с 
условием предоставления возможности для его продления в соответствии с правительственным уведомлением. С 
признанием Восточной Индийской Хлопковой Ассоциации в соответствии с принятым актом, прямому контролю торговли 
хлопком со стороны иностранного правительства был положен конец. С этого же момента начался период развития хлопковой 
торговли в Индии на нормальных и здравых направлениях с учётом национальных интересов. В настоящее время ассоциация, 
в соответствии с Актом (Предписанием) от 1952 о Форвардных Договорах (Forward Contracts (Regulation) Act), является 
Всеиндийской Хлопковой Ассоциацией, отражающей интересы всего хлопкового сектора экономики Индии; и Совет 
Директоров Восточной Индийской Хлопковой Ассоциации представлен участниками всего этого сектора экономики, начиная с 
фермеров и заканчивая потребителями хлопкового волокна. 
 
В Августе 2007 Восточная Индийская Хлопковая Ассоциация была преобразована в Хлопковую Ассоциацию Индии (ХАИ) 
(COTTON ASSOCIATION OF INDIA (CAI)). В составе ассоциации на тот момент состояло порядка 400 участников, 
представляющих все сегменты цепочки Индийского хлопка, то есть хлопкоробы, кооперативы, джинеры (хлопкоочистительные 
предприятия), торговцы, текстильные фабрики, экспортёры, брокеры и тому подобные. С ХАИ связаны 18 региональных 
хлопковых ассоциаций и 4 кооперативных хлопковых маркетинговых сообщества. Сама асоциация является членом всех 
ведущих торгово-промышленных палат в Индии. ХАИ представлена в различных комитетах Индийского Правительства, 
например, Консультационная Палата по Хлопку (Cotton Advisory Board), Технологическая Миссия по Хлопку (Technology 
Mission on Cotton), Текстильный Отдел Совета Бюро Индийских Стандартов (Textile Division of Council of Bureau of Indian 
Standards), и тому подобных. 
 



Основными функциями Хлопковой Ассоциации Индии являются:- (i) содействие в безпроблемном исполнении договоров на 
немедленную и форвардную поставку хлопка, заключённых между своими членами; (ii) фиксация ежедневных цен на базовые 
сорта Индийского хлопкового волокна всех параметров качества и волокна с различной штапельной длиной для 
незамедлительной поставки, которые служат справочными ценами для торговли хлопковым волокном; (iii) обеспечение 
площадкой для торговли фьючерсными Контрактами на Индийский Хлопок (Indian Cotton Contract); (iv) обеспечение рынка 
текущей информацией о поставках, спросе и ценах на хлопок посредством сбора, обобщения и распространения; (v) издание 
еженедельного бюллетеня и ежегодного статистического отчёта по хлопку; (vi) подготовка и распространение хлопковых 
стандартов на Индийское хлопковое волокно по сортовому признаку и по штапельной длине волокна в отношении всех 
разновидностей Индийского хлопка; обеспечение беспристрастного арбитражного разбирательства споров по качеству хлопка 
и техническому исполнению договоров поставки; (vii) тестирование хлопкового волокна на самом современном 
Высокопроизводительном Инструменте (ВПИ) (High Volume Instrument (HVI)) в испытательных и исследовательских 
лабораториях в Мумбае (Mumbai) и Раджкоте (Rajkot); (viii) проведение курсов подготовки специалистов хлопковой отрасли; 
(ix) внесение представлений в различные правительственные и иные органы власти в отношении важных результатов, 
касающихся хлопковой отрасли; (x) координация действий с Министерством Текстиля (Ministry of Textiles), Министерством 
Сельского Хозяйства (Ministry of Agriculture) и Министерством по Делам Потребителей, Продовольствия и Публичного 
Распределения (Ministry of Consumer Affairs, Food and Public Distribution); (xi) организация в Мумбае двух ежегодных 
Всеиндийских Хлопковых Конференций (All-India Cotton Conferences), служащих превосходной площадкой для обсуждения 
текущих вопросов хлопковой отрасли, в которых принимают участие свыше 600 специалистов из Индии и 17 других стран 
мира; (xii) обеспечение ежегодного поощрения фермеров посредством поздравления самого передового фермера и 
современной фабрики по волокноотделению и прессованию; и (xiii) участие в исследованиях по улучшению продуктивности и 
качества Индийского Хлопчатника через Исследовательский Фонд КОТААП (COTAAP RESEARCH FOUNDATION; COTAAP = 
Cotton and Allied Product (Хлопок и Сходный Продукт)), созданный ассоциацией в 1987, для развития и продвижения 
хлопководства посредством исследований и распространения видов деятельности, предпринимаемых различными 
инициативами по развитию хлопководства, например, такими как программа управления почвой и подпиткой (soil and nutrition 
management programme), Демонстрация С Передовой (ДСП) (или Вести С Полей; Front Line Demonstration (FLD)) об 
интегрированной борьбе с вредителями (integrated pest management), о технологии производства и некоторых инициативах в 
отношении экстра длинноштапелькового Хлопчатника (ELS Cotton). 
 
На своих мероприятиях, подготовленных под знаком Демонстрации С Передовой (ДСП), Хлопковая Ассоциация Индии 
демонстрирует хлопкоробам современные агротехнологии непосредственно на полях фермеров и обучает их самым 
последним методам возделывания Хлопчатника, которые наилучшим образом подходят под местные агро-климатические 
условия. Предпочтения при этом отдаются демонстрированию фермерам техники выращивания хорошего качественного 
Хлопчатника с использованием биоудобрений (bio-fertilisers) и тому подобного в соответствии с интегрированной технологией 
борьбы с вредителями (Integrated Pest Management Technology); а также демонстрированию сезонных межкультурных 
мероприятий (intercultural operations) и иных агрономических практик при возделывании Хлопчатника в соответствии с 
Технологиями Производства под знаком ДСП (FLDs on Production Technologies). 
 
Хлопковая Ассоциация Индии присоединилась к Соглашению об Универсальных Хлопковых Стандартах (The Universal Cotton 
Standards Agreement). 
 
 
КАРАЧИНСКАЯ ХЛОПКОВАЯ АССОЦИАЦИЯ 

 
Карачинская Хлопковая Ассоциация (КХА) (THE KARACHI COTTON ASSOCIATION (KCA)), являющаяся основной 
организацией по торговле хлопком в Пакистане, была официально образована Правительством в 1933. Совет Директоров 
ассоциации представлен всеми участниками хлопкового рынка Пакистана, а также представителями Правительства, не 
являющимися членами. Такой состав совета обеспечивает защиту интересов всех сторон и оперативно реагирует на любые 
изменения и тенденции рынка хлопка. Ассоциация определила единое обязательство для всех своих членов – действовать 
между собой через хлопковых брокеров, имеющих лицензию. Коллегия Оценщиков (Panel of Surveyors), действующая при 
ассоциации, занимается арбитражем по вопросам качества и технического исполнения договоров. С этой целью в ассоциации 
хранятся комплекты местных и иностранных стандартов для классификации и сравнения хлопкового волокна, а также текущие 
надбавки и скидки к цене базовых сортов для различной штапельной длины волокна, цвета, засорённости и других 
параметров качества. 
 
За время своего существования ассоциация, сталкиваясь с ежедневными проблемами, связанными с торговлей хлопка, умело 
и эффективно решала их, устанавливая с учётом спроса и предложения приемлемые всем секторам хлопковой отрасли цены 
и принципы торговли. Она предлагает покупателям и продавцам полезную информацию, касающуюся формирования цен на 
хлопок и текущей ситуации на мировом рынке, снабжает их необходимыми различными проформами договоров на поставку 
хлопка, и обеспечивает непрерывный процесс поставок хлопка для внутреннего потребления и на экспорт. Посредством 
рекомендаций ассоциации местные селекционеры Хлопчатника вывели новые селекционные сорта Хлопчатника с большей 
штапельной длиной волокна, удовлетворяющие нужды иностранных покупателей и местных переработчиков. Требования 
Регламента (By-Laws) ассоциации в полной мере удовлетворяют требованиям и условиям торговли хлопком, кроме того, в 
1957 они получили одобрение Правительства Пакистана в соответствии с Законом о Хлопке. Среди всего прочего, Правила 
обеспечивают поддержание, дисциплину и справедливость торговой практики, управление рынком фьючерсов, создание 
Клиринговой Палаты Биржи Хлопка  (Clearing House of the Cotton Exchange), фиксирующей ежедневные котировки на 
наличный хлопок, арбитражное рассмотрение споров, заключение текущих и форвардных сделок. Ассоциация поддерживает 
приемлемый набор стандартов для классификации различных селекционных сортов Хлопчатника, она также выдаёт лицензии 
хлопковым брокерам и решает вопросы, связанные со всевозможными дифолтами исполнения договоров. 
 
 
АЛЕКСАНДРИЙСКАЯ АССОЦИАЦИЯ ЭКСПОРТЁРОВ ХЛОПКА 

 
Александрийская Ассоциация Экспортёров Хлопка (THE ALEXANDRIA COTTON EXPORTERS’ ASSOCIATION, сокращённо – 
ALCOTEXA) была создана в Александрии (Египет) в 1932 частными лицами и компаниями, вовлечёнными в хлопковое дело, в 
качестве некоммерческой и неторговой организации, связанной с Египетским хлопковым волокном. Только членам ассоциации 



разрешено заниматься торговлей хлопком в Египте, и сама ассоциация всячески развивает эту торговлю как внутри страны, 
так и за её пределами. Участники ассоциации и заинтересованные лица из других стран могут воспользоваться базой данных, 
созданной ассоциацией, а также подписаться на всевозможные бюллетени и периодические издания, выпускаемые ей. В 
начале каждого сезона ассоциация утверждает Экспортную Политику и Продажные Цены на Египетский хлопок в 
Американских центах за фунт на условии ФНБ (Франко На Борту) Александрия (FOB (Free On Board) Alexandria), еженедельно 
пересматривая их в зависимости от ситуации на мировых рынках. Она разрабатывает также единые формы договоров для 
использования членами ассоциации при продажах на экспорт, регистрирует заключённые договоры и следит за их 
исполнением. В соответствии с Правилами (Rules) и Предписаниями (Regulations) ассоциации все экспортные отгрузки 
осуществляются на основе использования унифицированных договоров, а покупатели имеют право требовать от продавцов 
до начала отгрузки получения образцов хлопка на основе 5% отборки, которые будут утверждены сторонами в качестве 
эталонов для поставляемого хлопка. Кроме того, ассоциация является компетентным органом по арбитражному 
разбирательству споров, которые могут возникнуть между Египетскими экспортёрами и покупателями в отношении качества 
хлопка или исполнения договоров. Унифицированные договоры предусматривают, что стороны при исполнении договора 
будут соблюдать условия Правил ассоциации, в соответствии с которыми арбитражное разбирательство должно проводиться 
в Александрии (Египет) с учётом юрисдикции Египетских Судов. Процедуры рассмотрения споров, подача апелляционной 
жалобы, условия и сборы ассоциации прописаны во Внутренних Предписаниях Ассоциации (Association’s Internal Regulations). 
Заявка на арбитражное рассмотрение споров, касающихся качества хлопка, может быть подана и до и после отгрузки. 
Арбитраж осуществляется на основе договорного эталонного образца – Законтрактованного Типа (Contracted Type), который 
должен быть предоставлен любой или обеими сторонами. В случае, когда образец не может быть предоставлен покупателем, 
последний уполномочивает покупателя предоставить образец от его имени. Этот образец должен весить не менее половины 
килограмма, упакован, опечатан и подписан обеими сторонами. Утверждённый сторонами эталон в дальнейшем будет 
сверяться с образцами хлопка, по которым возникли споры. Спорные образцы также должны быть отобраны на 5% основе от 
общего количества кип, по которым возникли споры; при этом общий вес этих образцов должен быть не менее трёх 
килограммов на каждые 100 кип или их части. В случае, когда качество хлопка будет различаться в сторону ухудшения 
сортности не более, чем на четверть сорта, или если сорт или штапельная длина волокна будут ниже, но не превышая 
процентный показатель в 1.5%, стороны могут договориться дружественным путём о снижении сортности; при этом продавец 
будет обязан известить Правительственного Комиссионера (Government Commissioner) из Ассоциации. В случае 
необходимости проведения арбитража после выполненной отгрузки, Заявление (Application) должно быть подано в течение 30 
дней с даты разгрузки хлопка, учитывая при этом, что спорные образцы должны быть сохранены в течение 50 дней с 
последней даты разгрузки. Заявление должно быть направлено на имя Президента ассоциации в двух экземплярах заказной 
почтой или по факсу, при отправке почтой на конверте должно быть указано ‘Заявление на Арбитраж’ (‘Application for 
Arbitration’). Вместе с тем, для проведения арбитража ассоциации должны быть предоставлены эталонные и спорные образцы 
хлопка. Решение арбитражного комитета первой инстанции (first degree arbitration committee) должно быть доведено до обеих 
сторон заказной почтой (registered mail) или по факсу. Обе стороны имеют право подавать апелляционную жалобу (appeal) 
против принятого решения в течение 10 дней с даты уведомления о результатах арбитража первой инстанции, праздничные 
дни исключаются. 
 
Ассоциация является членом Комитета Международного Сотрудничества Хлопковых Ассоциаций. 
 
 
ФРАНЦУЗСКАЯ ХЛОПКОВАЯ АССОЦИАЦИЯ 

 
Порт Французского города Гавр (Le Havre) в XIX веке уже являлся одним из крупнейших наряду с портами (harbors) 
Антверпена (Antwerp), Гамбурга (Hamburg), Ливерпула (Liverpool) и Роттердама (Rotterdam), через которые проходили 
огромные по тем временам потоки товаров и сырья на Европейские рынки. Даже несмотря на то, что он был лишь вторым по 
величине в самой Франции после Порта Марселя (Marseille), Гавр считался тогда и крупным развязочным узлом (hub) в 
Европейской торговле Кофе в целом. Разразившийся в Октябре 1880 сначала в США, а потом и в странах Европы кризис на 
рынке Кофе сподвиг участников этого рынка сформировать площадки для организованной торговли этим родом сырья. Так, 16 
Декабря 1882 в Гавре была зарегистрирована биржа под названием Фонд по Расчёту Сделок с Сырьём (ФРСС) (CAISSE DE 
LIQUIDATION DES AFFAIRES EN MARCHANDISES (CLAM)), который сначала стал торговать фьючерсами на Кофе (Coffee 
futures), а затем и фьючерсами на Хлопок. Торговля фьючерсными контрактами на Хлопок продолжалась вплоть до 02 
Сентября 1939, но затем вследствие II Мировой Войны торговля фьючерсами была остановлена и возобновилась лишь в 
1950. Однако из-за снизившегося интереса участников Французского рынка хлопка к этим фьючерсным контрактам в 1965 
ФРСС прекратил торговлю ими. Тем не менее Франция оставалась в тот момент достаточно заметной мировой державой с 
собственной текстильной промышленностью, перерабатывавшей хлопковое волокно. 
 
Французская Хлопковая Ассоциация (ASSOCIATION FRANÇAISE COTONNIÈRE, сокращённо – AFCOT) была 
зарегистрирована в городе Гавр (Le Havre), Франция в 1890; правда первоначально она называлась Синдикат по Торговле 
Хлопками (SYNDICAT DU COMMERCE DES COTONS), затем в 1943 Ассоциация Рынка Хлопков Гавра (ASSOCIATION DU 
MARCHÉ DES COTONS DU HAVRE), с Ноября 1962 Французская Ассоциация по Торговле Хлопками (ASSOCIATION 
FRANÇAISE DE COMMERCE DES COTONS) и лишь с Ноября 1968 под своим текущим названием. Сама ассоциация является 
ассоциативным членом Конференции По Универсальным Стандартам на Хлопок, Международной Федерации Текстильных 
Производителей, Международного Совещательного Комитета по Хлопку, Комитета Международного Сотрудничества 
Хлопковых Ассоциаций, ежегодной конвенции Ассоциации Американских Поставщиков Хлопка, международной конференции 
по хлопку Бременской Биржи Хлопка и ряда других хлопковых конференций, а также принимает участие в ежегодных обедах, 
проводимых Ливерпулской Хлопковой Ассоциацией, Бельгийской Хлопковой Ассоциацией. В членах ассоциации состоят 
приблизительно 80 компаний, среди которых не только торговцы и текстильные компании, но также агенты по продажам, 
инспекторы качества, власти ряда Французских портов, банки и представители хлопкоробов из других стран. За основу их 
повседневной торговой практики взяты Гаврские Генеральные Правила (Le Havre General Rules), разработанные и 
модифицируемые Французской Хлопковой Ассоциацией. При ассоциации функционирует совещательный комитет по 
арбитражу и надзору за типами. Этот комитет собирает международные стандарты и эталоны хлопкового волокна, 
действующие в различных странах производителях. Ассоциация располагает официальными типами (из Бенина, Мали, Того и 
других стран) и стандартами из (стран Ариканской Зоны Франка, Аргентины, Греции, Парагвая, США, Узбекистана и других 
стран). Арбитражное рассмотрение споров по качеству с использованием имеющихся стандартов и эталонов, а также по 
другим вопросам исполнения договоров на поставку хлопка выполняет Хлопковая Арбитражная Палата, являющаяся 



структурным подразделением ассоциации. В подчинении палаты находится лаборатория, выполняющая инструментальные 
испытания хлопкового волокна для определения следующих показателей качества:- Майкронэйр (Micronaire), Прэсли 
(Pressley) и Щёрлы (Shirley). Кроме всего прочего Французская Хлопковая Ассоциация по соглашению с властями порта Гавр 
занимается администрированием хлопкового склада плошадью 45 000 м
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. Ежемесячно Комитетом по Разногласиям 

(Committee of Differences), действующим при Ассоциации, организуются встречи торговцев, представителей прядильных 
фабрик и инспекторов качества, на которых обсуждаются и утверждаются надбавки и скидки к цене хлопкового волокна 
разных сортов, цвета и длин. Вслед за принятыми комитетом надбавками и скидками они официально публикуются для 
использования. Раз или иногда два раза в месяц ассоциация выпускает информационный бюллетень, рассылаемый своим 
членам. 
 
 
АССОЦИАЦИЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ АФРИКАНСКОГО ХЛОПКА 

 
Ассоциация Производителей Африканского Хлопка (ASSOCIATION DES PRODUCTEURS DE COTON AFRICAINS, сокращённо 
– APROCA; по-Английски – Africans Cotton’s Producer Association) была создана 19 Сентября 2002 в Котону, Бенин для 
представления и защиты интересов всех участников хлопковой отрасли, включая самих хлопкоробов, экономик стран 
Западной и Центральной Африки. Она также стремится содействовать обмену опытом между Африканскими хлопковыми 
компаниями по агрономическим, промышленным и торговым вопросам. Среди инициаторов создания ассоциации были 
представители хлопковых компаний и организаций из шести Франкоязычных стран Африки, а именно – Бенина, Буркина Фасо, 
Камеруна, Мали, Сенегала, Того и Чада. 
 
21–22 Декабря 2004 в Бенине состоялось собрание участников ассоциации, на котором обсуждалась экономическая ситуация 
в хлопковой отрасли, оказавшейся под воздействием общего серьёзного экономического кризиса, охватившего экономику 
практически всех Африканских государств. Кроме того, участники собрания обсуждали вопросы, касающиеся путей выхода из 
сложившейся ситуации для каждой из стран участниц, а также вопросы текущей ситуации и проблем международного рынка 
хлопка в целом. 
 
В качестве основных целей создания ассоциации предусматривались:- (i) перегруппировать состав участников организаций 
производителей хлопка на территории Африканского континента; (ii) поддерживать связи между участниками этих 
организаций; (iii) сохранять диалог и кооперацию между участниками для решения вопросов общего характера; (iv) собирать, 
обрабатывать и распределять напрямую участникам всю информацию, касающуюся хлопка; (v) защищать интересы 
производителей хлопка, сталкивающихся со всевозможными проблемами мирового рынка хлопка; и (vi) обмениваться 
практической информацией и опытом между участниками этих организаций. 
 
Каждый год Ассоциация Производителей Африканского Хлопка организует свой праздничный обед и семинар, на котором 
присутствующие профессионалы, представляющие интересы всех сегментов поставочной цепочки хлопка (хлопкоробы, 
джинеры, торговцы, текстильщики и другие), знакомятся и делятся ценным опытом работы с хлопком. 
 
 
АССОЦИАЦИЯ ПО ТОРГОВЛЕ ХЛОПКОВЫМ, ЛЬНЯНЫМ И СХОЖИМ ВОЛОКНОМ 

 
Ассоциация по Торговле Хлопковым, Льняным и Схожим Волокном (ASSOCIAZIONE COTONIERA, LINIERA E DELLE FIBRE 
AFFINI):- история хлопковых организаций Италии уходит своими корнями в XIX век, когда в этой стране были организованы 
Ассоциация Хлопковиков Бизнесменов и Биржа Хлопка. Чуть позже в Милане в 1883 они были преобразованы в Итальянскую 
Хлопковую Ассоциацию (ASSOCIAZIONE COTONIERA ITALIANA), объединившую торговцев и переработчиков хлопкового 
волокна. В 1991 она слилась с аналогичным объединением предприятий, связанных с торговлей и переработкой льна, и 
получила свое текущее название. На сегодняшний день членами ассоциации являются примерно 270 компаний, объём 
продаж которых составляет порядка 70% от всего объёма продаж в этой отрасли. Среди этих компаний имеются торговцы, 
прядильные, ткацкие, отделочные, трикотажные, швейные и иные предприятия, которые используют в своей повседневной 
деятельности типовые договоры, разработанные ассоциацией. В целях оптимизации производства и эффективного развития 
предприятий она предоставляет своим членам консультации и помощь в решении самых разных вопросов, связанных с 
анализом деятельности и аттестацией предприятий, налогообложением, оплатой таможенных пошлин, научно-
исследовательской работой, охраной окружающей среды и прочими. Ассоциация уделяет большое внимание продвижению 
продукции своих членов на мировых рынках, с этой целью она принимает участие в различных международных выставках и 
ярмарках и организует их сама, а также готовит различные публикации для их распространения среди своих членов и 
посетителей выставок. Ассоциация занимается также разрешением споров, связанных с качеством и торговлей хлопком. С 
этой целью при ней создана Арбитражная Палата По Хлопковому Сектору (Camera Arbitrale Cotoni Sodi). Кроме того, 
ассоциация принимает активное участие в разработке стандартов, регулирующих деятельность текстильного производства. 
 
 
АССОЦИАЦИЯ ХЛОПКОРОБОВ МАТУ ГРОСУ 

 
Штат Мату Гросу, расположенный в геодезическом центре Южной Америки, является третьим по площади штатом Бразилии и 
одним из крупнейших сельскохозяйственных регионов не только этой страны, но и мира. Фермеры штата занимаются 
возделыванием Хлопчатника, Сои, Риса, Кофе и других культур. В 1997 с целью объединения и представления интересов 
хлопкоробов этого штата как на внутреннем, так и на международных рынках хлопка была образована Ассоциация 
Хлопкоробов Мату Гросу (THE MATO GROSSO COTTON GROWERS ASSOCIATION или ASSOCIAÇÃO MATO-GROSSENSE 
DOS PRODUTORES DE ALGODÃO (AMPA)). Несмотря на то, что штабквартира ассоциации расположена в городе Куяба, 
столице штата, она поддерживает децентрализованные представительства в ведущих центрах производства хлопка 
муниципалитетах Кампо Вэрдэ, Кампо Ново Дос Парэцис, Лукас До Рио Вэрдэ, Примавэра До Лэстэ, Рондонополис, Сапэзал и 
Соррисо. 
 
Ассоциация принимает участие в международных конференциях, направляя на них производителей и обученных 
специалистов для обмена опытом и получения новой информации о тенденциях развития мирового рынка хлопка. В начале 
2000-х она насчитывала свыше 400 членов, производящих 450 000 тонн (т) хлопкового волокна (почти половина всего 



Бразильского хлопка). Практически у всех её участников имеются во владении по 700 гектаров (га) пахотных земель; а сам 
штат является крупнейшим хлопковым регионом Бразилии, где под Хлопчатник задействовано свыше 310 тысяч га земли. 
 
 
РУССКОЕ ХЛОПКОВОЕ СООБЩЕСТВО 

 
К середине 1990-х в России в связи с выходом государства из участия в текстильном и хлопковом деле сформировался новый 
рынок хлопка, на котором ведущими участниками стали Российские частные компании. Постоянные трудности, с которыми 
приходилось сталкиваться всем участникам этого рынка, а также их разобщённость привели к осознанию того, что для защиты 
общих интересов и площадки для общения необходима совместная некоммерческая организация. В результате 04 Апреля 
2000 в Москве было зарегистрировано Русское Хлопковое Сообщество (РХС) (THE RUSSIAN COTTON ASSOCIATION (RCA)) в 
форме некоммерческого партнёрства. Изначально, учредителями РХС выступили три крупные Российские хлопковые 
торговые компании, позже к ним присоединились многие другие торговые компании, организации независимой экспертизы 
качества хлопка и прочие, включая иностранных участников мирового рынка хлопка. Одной из целей создания сообщества 
стала необходимость влияния на процесс развития рынка хлопка с целью удовлетворения потребительского спроса 
предприятий России и стран ближнего зарубежья с учётом интересов самого сообщества. 
 
За несколько лет своего существования РХС стало легитимным механизмом выявления, закрепления и обеспечения 
действенности норм и правил поведения участника Российского рынка хлопка. В результате сообществом был утверждён 
Свод Норм и Правил, основой исполнительности которых стали добровольность их принятия, а также солидарный авторитет и 
квалификация членов хлопкового сообщества. Российское законодательство, предполагая целесообразность общественной 
инициативы, признаёт источником Гражданского Права добровольное решение реальных участников хлопкового сообщества 
об узаконивании правил и обычаев делового этикета в этой сфере деятельности, и создаёт тем самым предпосылки для 
формирования института профессионального и цивилизованного разрешения возникающих между участниками противоречий. 
Опыт деятельности международного арбитража по вопросам качества и технического исполнения договоров на поставку 
хлопкового волокна определил выбор формы и способа разрешения таких разбирательств – третейское разбирательство 
профессионалов рынка хлопка. Таким образом, при РХС был создан Хозяйственный (Третейский) Суд. Расценки за судебное 
рассмотрение значительно ниже ставок обычных Российских судов, а сам уровень понимания специфических спорных 
вопросов значительно выше, нежели у обычных судей. Арбитрами при рассмотрении споров выступали утверждённые 
опытные и авторитетные специалисты из компаний-членов РХС. Пытаясь привлечь в свои ряды новых членов, сообщество 
стало организовывать конференции и клубные встречи с участием как Российских, так и иностранных специалистов 
аналитиков и практиков рынка хлопка, ежемесячно издавать информационно-аналитическую сводку о Российском 
текстильном рынке, и публиковать Российский Хлопковый Индекс (RCI), характеризующий приблизительную цену базового 
сорта хлопкового волокна на внутреннем рынке. Но реального вступления фабрик в члены сообщества в начале нового 
тысячелетия так и не произошло. Объяснить это можно было тем, что на тот момент времени основная масса текстильных 
предприятий России находилась или была на стадии банкротства. Кроме того, многие из них принадлежали той или иной 
группе компаний, которые уже являлись членами сообщества или Московской Палаты Хлопка. 
 
Вместе с тем необходимо отметить, что в России на тот момент времени по-прежнему оставались достаточно крепкими узы 
чиновничьего братства. Зачастую Российские высокопоставленные чиновники не воспринимали в качестве реальной силы 
Русское Хлопковое Сообщество, предпочитая общаться с некогда имевшими силы главами Концерна Ростекстиль и 
Рослегпром. Но учитывая тот факт, что государство вышло из текстильного бизнеса России и, можно сказать, никоим образом 
не стало его поддерживать, эти две структуры потеряли весь свой солидный вес и авторитет на внутреннем текстильном 
рынке, превратившись в банальные ассоциации. Являясь совладельцами фабрик банкротов или почти таковых, они не 
предпринимали серьёзных шагов к их оздоровлению, да и, общаясь с правительственными чиновниками, в первую очередь 
пытались защитить и отследить свои собственные интересы. 
 
К лету 2017 Русского Хлопкового Сообщества можно сказать не стало. Участники сообщества перестали платить ежегодные 
взносы, секретариат прекратил организацию встреч и совещаний, на которые практически никто уже не прибывал. Фактически 
РХС распалось само по себе. 
 
 
ХЛОПКОВАЯ АССОЦИАЦИЯ ЗАМБИИ 

 
Хлопковая Ассоциация Замбии (ХАЗ) (COTTON ASSOCIATION OF ZAMBIA, сокращённо – CAZ) была создана 25 Ноября 2005 
главным образом с целью обеспечения платформы для укрепления местных мелких хлопкоробов (smallholder cotton farmers), 
которые своим трудом могли бы вносить посильный вклад в деятельность и будущее развитие хлопковой отрасли страны за 
счёт своего эффективного участия в такой платформе. К этому времени данная отрасль представляла собой 
квазиформальную распределительную сеть из порядка 300 000 мелких фермерских хозяйств, действовавших в Восточных, 
Центральных и Южных провинциях Замбии, в I-й и II-й экологических зонах, климат и почвы которых длительное время 
благоприятствовали возделыванию там Хлопчатника. Мелкие фермерские хозяйства имели на своём попечении и в 
распоряжении около одного миллиона иждивенцев, принимавших участие в различных схемах выращивания Хлопчатника. 
Этот важный сельскохозяйственный сектор экономики Замбии практически полностью полагается на схемы предварительного 
финансирования возделывания Хлопчатника, осуществляемого компаниями, занимающимися финансированием, торговлей и 
джинированием хлопка. Такие схемы предусматривают последующий выкуп данными компаниями собранного 
многочисленными мелкими фермерами хлопка-сырца по местным ‘рыночным’ ценам, но с учётом вычетов всех ранее 
произведённых оплат расходов этим фермерам. Две трети всех задействованных на эти цели денежных средств принадлежат 
двум самым крупным международным транснациональным корпорациям, специализирующимся в хлопке. 
 
Хлопковая Ассоциация Замбии за короткий срок своего существования добилась существенных результатов, например, она 
смогла организовать и обучить около 27 000 фермерских хозяйств, вовлечённых в возделывание Хлопчатника. Тем не менее, 
несмотря на поддержку и общее согласие финансового донорского сообщества в отношении необходимости выработки 
взаимно согласованной прозрачной модели ценообразования на собираемый хлопок-сырец, у неё нет рычагов воздействия на 
компании, обеспечивающие джинирование хлопка-сырца и продолжающие диктовать фермерам необоснованно низкие 
закупочные цены. И всё же Хлопковая Ассоциация Замбии наделена двумя основными полномочиями:- (i) лоббирование и 



отстаивание интересов хлопкоробов перед компаниями, занимающимися джинированием, в отношении ценообразования на 
хлопок-сырец, и исполнением договорных обязательств, а также для связи с Министерством Сельского Хозяйства и 
Кооперативов (МСХК) (Ministry of Agriculture and Cooperatives (MACO)) и другими министерствами в отношении хлопковой 
политики, вопросов окружающей среды и обеспечения дополнительными техническими услугами; действуя при этом в 
качестве честного брокера по разрешению главных вопросов для формирования более активных взаимоотношений с 
компаниями, осуществляющими джинирование, с производителями и правительством. (ii) Предоставление услуг для членства 
в сферах информирования, повышения урожайности, в программах подготовки, представления о ВИЧ/СПИДе (HIV/AIDS 
awareness) и вопросах полового преобладания (gender mainstreaming). Результаты и мероприятия, описанные выше, призваны 
способствовать преодолению ключевых ограничений, влияющих на развитие хлопкового сектора экономики Замбии. Они 
ориентированы на снижение высоких затрат по обеспечению хлопкоробов дополнительными услугами, ускорение темпов 
принятия соответствующих технологий ведения сельского хозяйства, таких как сберегающее земледелие (conservation 
farming), повышенные урожайности (increased yields) и производство в целом. Улучшенный доступ к рынкам и, что более 
важно, предоставление объединённого ‘единого голоса’ (‘unified voice’) для всех Замбийских фермерских хозяйств, 
вовлечённых в возделывание Хлопчатника, призваны дать им возможность внесения своего посильного вклада в развитие 
хлопковой отрасли страны. 
 
Миссией Хлопковой Ассоциации Замбии является продвижение дружественного к окружающей среде, финансово 
жизнеспособного и устойчивого хлопкового подсектора экономики страны, способствующего созданию новых рабочих мест и 
снижению бедности населения. ХАЗ стремится к этому путём предоставления фермерам улучшенных услуг, а также 
представления их коммерческих интересов на политическом уровне и в сложной цепочке поставок хлопка. ХАЗ поставила 
перед собой задачу стать хлопковой ассоциацией, эффективно реагирующей на спрос на хлопковое волокно и 
обеспечивающей хлопкоробов Замбии платформой для их эффективного участия в решении вопросов, оказывающих 
воздействие на хлопковый подсектор экономики страны. Решение этой задачи позволило улучшить качество 
предоставляемых услуг и обеспечить общие интересы хлопкоробов, подрядчиков (outgrower promoters), первичных 
переработчиков хлопка-сырца (ginners) и лиц, ответственных за разработку сельскохозяйственной и экономической политики 
(policy makers). В качестве основных ценностей ХАЗ признаёт формирование своей структуры, основанной на низовом 
членстве (grass root membership) и демократических структурах (представители Районных Ассоциаций Фермеров (РАФ) 
(District Farmers’ Associations (DFAs))). ХАЗ стала беспристрастной (non-partisan), профессионально управляемой и 
ориентированной на передовые практические результаты для хлопкоробов в лоббировании их интересов и предоставлении 
услуг. ХАЗ признаёт равенство полов (espouses gender equality) и продвигает меры по представлению и ослаблению в 
отношении заболевания ВИЧ/СПИД среди своих членов и хлопкоробов Замбии. 
 
Операционная структура Хлопковой Ассоциации Замбии достаточно разветвлённая. Являясь организацией, основанной на 
членстве, ХАЗ осуществляет свою деятельность через организованные группы мелких фермерских хозяйств, возделывающих 
Хлопчатник. Самые мелкие единицы этих фермерских групп базируются при Информационных Центрах (Information Centres), 
входящих в структуру Национального Союза Фермеров Замбии (НСФЗ) (Zambia National Farmers’ Union (ZNFU)). Собственно 
говоря, сама Хлопковая Ассоциация Замбии является связанным лицом Национального Союза Фермеров Замбии и действует 
внутри созданных НСФЗ структур через Информационные Центры и Районные Ассоциации Фермеров (РАФ) (District Farmers’ 
Association (DFA)) во всех ключевых ареалах возделывания Хлопчатника в Замбии. В каждом районе, где существует НСФЗ, 
его различные информационные центры объединены в районные ассоциации фермеров. В среднем каждая районная 
ассоциация фермеров насчитывает по 20 действующих информационных центров, в каждом из которых имеется хлопковый 
комитет, напрямую подотчётный Хлопковой Ассоциации Замбии через своего Хлопкового Представителя (Cotton 
Representative). Эти хлопковые представители различных информационных центров одного района избирают своего 
Районного Хлопкового Представителя (District Cotton Representative), который, в свою очередь, становится членом 
Исполнительного Комитета районной ассоциации фермеров. На районном уровне Хлопковая Ассоциация Замбии работает 
через Хлопковый Комитет (Cotton Committee) районной ассоциации фермеров. В свою очередь Районные Хлопковые 
Представители формируют Совет ХАЗ, из которого избирается Исполнительный Комитет (Executive Committee). В тех районах 
и некоторых зонах в пределах районов, где не существовало организационных фермерских структур Национального Союза 
Фермеров Замбии, Хлопковая Ассоциация Замбии способствует формированию фермерского спроса, подстёгиваемого 
районными хлопковыми ассоциациями. Районные хлопковые ассоциации фермеров входят затем в состав Хлопковой 
Ассоциации Замбии и получают место в Совете ХАЗ. Для вступления районной хлопковой ассоциации в состав Хлопковой 
Ассоциации Замбии ей необходимо иметь Устав (Constitution), сопоставимый с Уставом ХАЗ. 
 
Хлопковая Ассоциация Замбии управляется Советом (Council), состоящим из 35 советников. В число этих советников входят 
представители различных информационных центров и/или региональных хлопковых ассоциаций. Совет собирается обычно 
два раза в год для обзора и одобрения планируемых видов деятельности. Ежегодное Общее Собрание членов ассоциации 
проводится каждый год в Марте. Совету ассоциации подчиняется Исполнительный Комитет (Executive Committee), состоящий 
из 9 фермеров и собирающийся ежеквартально и по мере необходимости. Функции Исполнительного Комитета заключаются в 
повседневном управлении делами ХАЗ от имени Совета и общем осуществлении деятельности в качестве надзорного органа 
Секретариата ХАЗ (CAZ Secretariat). Фактически он может осуществлять любую деятельность от имени Совета, за 
исключением той, которая предписана в Уставе ассоциации непосредственно для самого Совета. Исполнительный Комитет 
избирается на демократической основе членами Совета каждые 5 лет. При условии одобрения Советом ассоциации 
Исполнительный Комитет в соответствии с такими порядками и условиями, которые он сам может определить, назначает 
Секретариат (Secretariat) в лице Национального Координатора (National Coordinator), являющегося Старшим Исполнительным 
Должностным Лицом (СИДЛ) (Chief Executive Officer (CEO)) ассоциации, и отвечающего за общее управление и 
администрирование делами ассоциации под контролем Председателя (Chairperson) ассоциации. 
 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ALEXANDRIA COTTON EXPORTERS’ ASSOCIATION 
(ALCOTEXA) 
12 Mohamed Talaat Nooman Street, Ramel Station, 
PO Box 1772, 
Alexandria, EGYPT 

Tel.: +20-3-4806971 
Fax: +20-3-4833002, 4840185 
http://www.alcotexa.org, www.cottonegypt.org 
E-mail: alcotexa@idsc.gov.eg, info@alcotexa.org 
 



AMERICAN COTTON SHIPPERS ASSOCIATION (ACSA) 
88 Union Avenue, Suite 1204, 
PO Box 3366, 
Memphis, TN 38173 USA 
Tel.: +1-901-5252272 
Fax: +1-901-5278303 
http://www.acsa-cotton.org 
E-mail: bmay@acsa-cotton.org, vboone@acsa-cotton.org 
– 1725 K Street, Suite 810, NW, 
Washington, DC 20006 USA 
Tel.: +1-202-2967116 
Fax: +1-202-6595322 
E-mail: acsagillen@aol.com 
 
ASSOCIAÇÃO BRASILEIRA DOS PRODUTORES DE 
ALGODÃO (ABRAPA – Brazilian Cotton Growers Association) 
Edificio ABRAPA, 1° Andar, Setor De Indústrias Bernardo Sayão (SIBS), Núcleo 
Bandeirante, Quadra 01, Conjunto B, Lote 2, 
CEP 71736-101 Brasilia DF, BRAZIL 
Tel.: +55-61-30289700 
Fax: +55-61-30289706 
https://www.ampa.com.br, www.mtcotton.com.br 
E-mail: faleconosco@abrapa.com.br 
 
ASSOCIAÇÃO MATO–GROSSENSE DOS PRODUTORES DE 
ALGODÃO (AMPA – Mato Grosso Cotton Growers 
Association) 
Rua Eng° Edgard Prado Arze, 1777, Edificio Cloves Vettorato, 2° Andar, Quadra 
03 – Secor A, Centro Politico Administrativo, 
78049-015 Cuiabá MT, BRAZIL 
Tel.: +55-65-36441800, 39251800 
Fax: +55-65-36441800 
http://www.ampa.com.br, www.mtcotton.com.br 
E-mail: ampa@ampa.com.br 
 
ASSOCIAÇÃO NACIONAL DOS EXPORTADORES DE 
ALGODAO (ANEA – National Association Of Cotton 
Exporters) 
Avenida Grigadeiro Faria Lima 1656, 8 Andar, Conj 81, Jardim Paulistano, 
CEP 01.451-001 São Paulo SP, BRAZIL 
Tel.: +55-11-30316194, 30326933, 30979058, 38127803, 38129148 
Fax: +55-11-38127327, 38145449 
http://www.aneacotton.com.br 
E-mail: aneacotton@uol.com.br 
 
ASSOCIATION COTONNIÈRE AFRICAINE 
(ACA – African Cotton Association) 
06 BP 2944 PK3 AKPAKPA, 
Cotonou 06, BENIN 
Tel.: +229-21337331, 21337644 
Fax: +229-21337331, 21337644 
http://www.africotton.org 
E-mail: contact@africotton.org, a.c.africaine@gmail.com 
 
ASSOCIATION DES PRODUCTEURS DE COTON AFRICAINS 
(AProCA – Africans Cotton’s Producer Association) 
Rue 50, Porte 1107, 
BP 1799, 
Bobo Dioulasso, BURKINA FASO 
Tel.: +226-20226367, 20973310 
Fax: +226-20226367, 20972059 
http://www.aproca.net 
E-mail: communication@aproca.net, sp@aproca.net, 

 ibrahim_malloum@yahoo.fr 
 
ASSOCIATION COTONNIERE DE BELGIQUE 
Poortakkerstraat 98, 
B-9051 Ghent (Sint-Denijs-Westrem), BELGIUM 
Tel.: +32-9-2429820 
Fax: +32-9-2429829 
http:// 

E-mail: jdm@gent.febeltex.be 
 
ASSOCIATION FRANÇAISE COTONNIERE (AFCOT) 
Palais De La Bourse, 
BP 143, 
F-76051 Le Havre, FRANCE 
Tel.: +33-235412036 
Fax: +33-235426309 
https://www.afcot.org 
E-mail: info@afcot.org 
 
ASSOCIAZIONE COTONIERA, LINIERA E DELLE FIBRE 
AFFINI 
Viale Sarca 223, 
20126 Milan, ITALY 
Tel.: +39-02-66103838, 66103839 
Fax: +39-02-66103863, 66103865 
http:// 
E-mail: ass_cot_lin@iol.it 
 
AUSTRALIAN COTTON SHIPPERS ASSOCIATION (ACSA) 
108 Ekibin Road, 
PO Box 4, 
Annerley, QLD 4103, AUSTRALIA 
Tel.: +61-7-38483823 
Fax: +61-7-38791277 
https://austcottonshippers.com.au 
E-mail: secretariat@austcottonshippers.com.au 
 
BANGLADESH COTTON ASSOCIATION (BCA) 
Mahtab Centre, 14

th
 Floor, 177 Shahid Syed Nazrul Islam Sharani, Bijoy Nagar, 

Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9335731 
Fax: +880-2-9342587 
http://bangladeshcotton.org 
E-mail: office@bangladeshcotton.org 
 
BELGIAN COTTON ASSOCIATION 
Poortakerstraat 98, 
B-9051 Sint-Denijs-Westrem, Ghent, BELGIUM 
Tel.: +32-9-24298220 
Fax: +32-9-2429829 
http://www.febeltex.be 
E-mail: pvm@gent.febeltex.be 
 
BETTER COTTON INITIATIVE (BCITM) 
Chemin De Balexert 7-9, 
CH-1219 Châtelaine/Geneva, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-9391250 
Fax: +41-22-9391259 
https://bettercotton.org 
E-mail: office@bettercotton.org 
– Unit 4, 1

st
 Floor, 27 Corsham Street, Hoxton, 

London, N1 6DR UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20- 
Fax: +44-20- 
E-mail:  
 
BREMER BAUMWOLLBÖRSE (BBB) 
Wachtstrasse 17-24, 
Postfach 10 67 27, 
D-28067 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-339700, 3397014, 3397016 
Fax: +49-421-3397033 
https://baumwollboerse.de 
E-mail: info@baumwollboerse.de 
 
CENTRO ALGODONERO NACIONAL 
Calle Via Laietana 32-34, 3er, 
08003 Barcelona, SPAIN 
Tel.: +34-933198616, 933198950 
Fax: +34-933198962 



https://centroalgodonero.com 
E-mail: can@centroalgodonero.com 
 
CHINA COTTON ASSOCIATION (CCA) 
45 Fu Xing Men Nei Street, 
Beijing, 100801 CHINA 
Tel.: +86-10-66050406, 66052674 
Fax: +86-10-66053474, 66053496 
http://www.china-cotton.org 
E-mail: info@china-cotton.org 
 
COMMITTEE FOR INTERNATIONAL CO-OPERATION 
BETWEEN COTTON ASSOCIATIONS (CICCA) 
6

th
 Floor, Walker House, Exchange Flags, 

Liverpool, L2 3YL UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-2366041 
Fax: +44-151-2550174 
http://www.cicca.info 
E-mail: enquiries@cicca.info 
 
CONFEDERACIÓN COLOMBIANA DEL ALGODÓN 
(CONALGODÓN) 
Carrera 12, No. 70 – 18 Piso 1, 
Santafe De Bogotá, COLOMBIA 
Tel.: +57-1-3178081 
Fax: +57-1- 
http://www.conalgodon.com 
E-mail: canalgodon@epm.net.co, conalgod@multi.net.co 
 
COTTON ASSOCIATION OF INDIA (CAI) 
Cotton Exchange Building, 2

nd
 Floor, Opposite Cotton Green Railway Station, 

Cotton Green (East), 
Mumbai, 400 033 Maharashtra, INDIA 
Tel.: +91-22-23704401, 23704402, 23704403, 23729438 
Fax: +91-22-23700337 
http://www.caionline.in, www.eicaexchange.com 
E-mail: cai@caionline.in 
 
COTTON ASSOCIATION OF ZAMBIA (CAZ) 
Plot No. 4297, Buyantashi Road, ZamSeed Premises, Industrial Area, 
PO Box 32282, 
Lusaka, ZAMBIA 
Tel.: +260-211-241819 
Fax: +260-211- 
https://cotton.org.zm 
E-mail: caz@cotton.org.zm 
 
COTTON COUNCIL INTERNATIONAL 
1521 New Hampshire Avenue, NW, 
Washington, DC 20036 USA 
Tel.: +1-202-7457805 
Fax: +1-202-4834040 
http://www.cottonusa.org/cci.htm 
E-mail: cottonusa@cotton.org 
 
COTTON EGYPT ASSOCIATION 
4, Wadi El Nile Street, 4

th
 Floor, 

Mohandessine, Giza, 12411, EGYPT 
Tel.: +20-2-33047514, 37498037 
Fax: +20-2-37498038 
http://www.cottonegyptassociation.com 
E-mail: info@cottonegyptassociation.com 
 
EUROCOTON 
(European Federation of Cotton and Allied Textiles Industry) 
24, Rue Montoyer, 
Box 13, 
B-1000 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-2303239 
Fax: +32-2-2303622 
http://www.eurocoton.org 

E-mail: michele.anselme@eurocoton.org 
 
HELLENIC COTTON BOARD 
150 Syngrou Avenue, 
Athens 176 71, GREECE 
Tel.: +30-210-9225011-5, 9226706, 9232271, 9243675 
Fax: +30-210-9243676 
http:// 
E-mail: cotton@otenet.gr 
 
ICA BREMEN GMBH 
Wachtstrasse 17-24, 
D-28195 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-3397018 
Fax: +49-421-3397033 
https://www.ica-bremen.org 
E-mail: info@ica-bremen.org 
 
INTERNATIONAL APPAREL FEDERATION (IAF) 
Arnhemse Bovenweg 100, 
3708 AG Zeist, THE NETHERLANDS 
Tel.: +31-30-2320908 

+31-88-8100925 
Fax: +31-30- 
https://www.iafnet.com 
E-mail: info@iafnet.com 
 
THE INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE 
(ICAC) 
1629 K Street NW, Suite 702, 
Washington, DC 20006-1635 USA 
Tel.: +1-202-4636660 
Fax: +1-202-4636950 
https://www.icac.org 
E-mail: secretariat@icac.org 
 
THE INTERNATIONAL COTTON ASSOCIATION LIMITED 
6.20 Cotton Exchange Building, Edmund Street, 
Liverpool, L3 9LH UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-2366041 
Fax: +44-151-2550174 
http://www.ica-ltd.org 
E-mail: dg@ica-ltd.org, staff@ica-ltd.org 
 
INTERNATIONAL TEXTILE MANUFACTURERS FEDERATION 
(ITMF) 
Wiedingstrasse 9, 
CH-8055 Zürich, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-2836380 
Fax: +41-44-2836389 
https://www.itmf.org 
E-mail: secretariat@itmf.org 
 
INTERNATIONAL WOOL TEXTILE ORGANISATION (IWTO) 
Rue De L’Industrie 4, 
B-1000 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-5054010 
Fax: +32-2-5034785 
http://www.iwto.org 
E-mail: info@iwto.org 
 
İYI PAMUK UYGULAMALAN DERNEĞI (IPUD) 
(Turkey’s Good Cotton Practices Association) 
Istasyon Mahallesi, Taştepe Mevkii, Sarigül Caddesi, 1421 Sokak No. 81, 
TR-34303 Küçükçekmece, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-212- 
Fax: +90-212- 
https://www.iyipamuk.org.tr 
E-mail: info@iyipamuk.org.tr 
– Kültür Mahallesi, 1378 Sokak No. 6, Akademi Apt. B Blok D:17, Alsancak, 
TR-35030 Konak, Izmir, TURKEY 



Tel.: +90-232-5043986 
Fax: +90-232- 
E-mail:  
 
IZBA BAWEŁNY W GDYNI 
(Gdynia Cotton Association) 
Ulica Derdowskiego 7, 
PO Box 107, 
81-369 Gdynia, POLAND 
Tel.: +48-58-6207577, 6207598 
Fax: +48-58-6207597 
http://www.cotton.org.pl 
E-mail: marketing@gca.org.pl, ib@gca.org.pl, lab@gca.org.pl 
 
THE JAPAN COTTON TRADERS’ ASSOCIATION (JCTA) 
Cotton Nissei Building, 10

th
 Floor, 1-8-2 Utsubo-Hormachi, Nishi-Ku, 

Osaka, 550-0004 JAPAN 
Tel.: +81-6-64458839 
Fax: +81-6-64458893 
http://www.jcta.co.jp 
E-mail: menkyo@jcta.co.jp 
 
THE KARACHI COTTON ASSOCIATION 
The Cotton Exchange, I.I. Chundrigar Road, 
Karachi, 74000 PAKISTAN 
Tel.: +92-21-2410336, 2412570, 2416497, 2425007 
Fax: +92-21-2412580, 2413035 
http://www.kcapak.org 
E-mail: contact@kcapak.org, kca33@cyber.net.pk 
 
NATIONAL COTTON COUNCIL OF AMERICA 
1918 North Parkway, 
PO Box 820285, 
Memphis, TN 38182-0285 USA 

Tel.: +1-901-2749030 
Fax: +1-901-7250510 
http://www.cotton.org 
E-mail: info@cotton.org 
 
THE RUSSIAN COTTON ASSOCIATION 
Office 513, 5

th
 Floor, Ul. 2-ya Baumanskaya 9/23, 

Moscow, 105005 RUSSIA 
Tel.: +7-495-7779412 
Fax: +7-495-7779412 
http://www.pxc.ru 
E-mail: mail@pxc.ru 

 
THE SOUTH INDIA COTTON ASSOCIATION (SICA) 
477 Kamarajar Road, Upplipallayam Post, 
PO Box 3310, 
Coimbatore, 641 015 INDIA 
Tel.: +91-422-2572115, 2573018 
Fax: +91-422-2572115 
http://www.sicacoimbatore.com 
E-mail: sicacoimbatore@vsnl.com, sicacoimbatore@eth.net 

 
SUPIMA 
1710 W Ranch Road, Suite 205, 
Tempe, AZ 85284-2003 USA 
Tel.: +1-480-5341160 
Fax: +1-480- 
https://supima.com 
E-mail: jason@supima.com 
– 100 W 57

th
 Street, Suite 11-H, 

New York, NY 10019-3327 USA 
Tel.: +1-212-9658030 
Fax: +1-212- 
E-mail: buxton@supima.com 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



МИРОВОЙ РЫНОК ХЛОПКА 
 
Мировой рынок хлопкового волокна непостоянен и весьма непредсказуем, несмотря на некоторые часто повторяющиеся 
факторы. Говоря о нём, необходимо уделить внимание и экономическим и политическим изменениям, которые произошли в 
течение XX столетия. Вообще, XX век характеризовался развалом колониальных империй, обретением независимости 
государствами, находившимися в колониальном управлении, созданием и развалом политических и экономических блоков. В 
этот период времени бывали как подъёмы мировой экономики, так и серьёзные мировые и локальные экономические кризисы. 
Всё это, так или иначе, отражалось и на мировом рынке хлопка. 
 
По данным Департамента Сельского Хозяйства Соединённых Штатов Америки в самом начале 1900-х численность мирового 
населения Земли составляла около 1.5 миллиардов человек, из которых 500 миллионов носили одежду постоянно, до 750 
миллионов человек одевались частично, и 250 миллионов человек обыкновенно ходили совершенно голыми. Для 
обеспечения такого количества населения одеждой и другими изделиями из хлопка требовалось более 40 миллионов кип (или 
более 9 072 000 тонн) хлопкового волокна. Повышение уровня достатков населения, в том числе и в культурных по тем 
временам странах, было сопряжено с усилением спроса на хлопковые ткани для одежды и домашнего обихода. Потребность в 
наиболее удобной одежде и других изделиях из хлопка, использовавшихся как в жарком, так и в холодном климате, в тот 
момент оставалась далеко не удовлетворённой. Все эти обстоятельства давали широкие перспективы дальнейшему развитию 
хлопчатобумажной промышленности во всём мире. 
 
В самом начале XX века, в частности в сезон 1910/11 мировое производство хлопкового волокна составляло около 20 
миллионов кип брутто весом 500 фунтов (или 14 пудов, или 226.796 килограммов), в переводе на метрические тонны это 
количество соответствовало порядка 4 536 000 тоннам. Основными производителями хлопкового волокна являлись тогда 
Соединённые Штаты Северной Америки (64% от общего объёма производства), Индия (16%), Египет (7%) и прочие страны 
(13%), в число которых входила и Российская Империя, в которой массовое возделывание Хлопчатника в регионах Средней 
Азии и Кавказа началось с 1890 (в самом начале ХХ века в Российской Империи ежесезонно производилось от 10 до 12 
миллионов пудов (или 163 807–196 568 тонн) хлопкового волокна). Вместе с тем практически полвека вплоть до 1950 как 
производство, так и потребление хлопкового волокна во всём мире колебалось от 5 до 7 миллионов тонн в сезон. Начиная с 
1950-х, производство и потребление хлопка стало постоянно возростать, увеличившись к концу ХХ века в объёмах почти в три 
раза. При этом посевные площади под Хлопчатником практически не увеличивались, утвердившись на уровне 33 миллиона 
гектаров (га); то есть рост производства происходил за счёт повышения урожайности Хлопчатника. К примеру, если в 1950-е 
средняя продуктивность возделывания Хлопчатника во всём мире составляла 234–318 килограммов волокна с одного гектара 
(кг/га), то в 2010-е она выросла до 700–805 кг/га. Мировое производство хлопкового волокна, сформировавшееся в течение 
1990-х и начала 2010-х, колеблется в пределах 16.9–27.9 миллионов тонн (т), немного превышая объёмы потребления равные 
18.3–26.7 миллионов т. 
 
Основными свойствами текстильных волокон являются их толщина, длина и крепость. Чтобы изменить их у природных 
волокон даже в весьма узких рамках требуются многие годы кропотливой работы селекционеров, агрономов и зоотехников. 
Физико-механические свойства природных волокон не способны удовлетворить многих требований, предъявляемых к ним при 
использовании в целом ряде технических изделий, а также для специальных целей, например, для армирования 
конструкционных материалов. Кроме того, природные волокна не в состоянии удовлетворить требования в отношении 
гидрофобности, ионообменности, стойкости против Бактерий, негорючести, жаростойкости, теплостойкости, масло- и 
водоотталкиваемости, остановки крови и другого. Для удовлетворения этих целей ещё в начале XX века учёные разных стран 
начали разрабатывать и создавать химические волокна с заранее требуемыми характеристиками толщины, длины, крепости, 
а также иными заданными физико-механическими и химическими параметрами. Успехи химической науки в области 
исследования и создания высокополимерных материалов привели к производству в промышленных масштабах и широкому 
применению химических волокон. Мало того, сами химические волокна стали оказывать существенное влияние на 
технический прогресс в технике и технологии производства различных товаров. Химические волокна стали применяться для 
изготовления широкого ассортимента полуфабрикатов и товаров народного потребления (ткани, трикотаж, нетканые 
материалы, ковры, одежда, женские чулки и колготки и другие), так и для изготовления изделий технического назначения 
(приводные ремни, корд для авто- и авиашин и другие резиновые технические изделия, фильтровальные и 
электроизоляционные материалы, сети и снасти и другие). 
 
Спустя сравнительно короткий период времени производство химических волокон во всём мире достигло огромных объёмов. 
Химическое волокно стало основным источником увеличения ресурсов сырья для текстильной промышленности. 
Одновременно количественно и качественно стал меняться баланс текстильных волокон; темпы роста мирового производства 
химических волокон стали значительно превышать темпы роста производства природных текстильных волокон. Если в 1900 
мировое производство основных видов текстильных волокон выглядело следующим образом:- всего – 3 919 000 тонн (т) (или 
100%), хлопковое волокно – 3 164 000 т (или 81%), шерсть – 727 000 т (или 18.6%), шёлк-сырец – 17 000 т (или 0.4%), 
химические волокна – 1 000 т (или ≈ 0%); то в 1930:- всего – 6 762 000 тонн (т) (или 100%), хлопковое волокно – 5 489 000 т 
(или 81%), шерсть – 1 005 000 т (или 15%), шёлк-сырец – 60 000 т (или 1%), химические волокна – 208 000 т (или 3%); в 1960:- 
всего – 15 000 000 тонн (т) (или 100%), хлопковое волокно – 10 210 000 т (или 68%), шерсть – 1 444 000 т (или 10%), шёлк-
сырец – 30 000 т (или ≈ 0%), химические волокна – 3 316 000 т (или 22%); в 1965:- всего – 18 267 000 тонн (т) (или 100%), 
хлопковое волокно – 11 390 000 т (или 63%), шерсть – 1 485 000 т (или 8%), шёлк-сырец – 32 000 т (или ≈ 0%), химические 
волокна – 5 360 000 т (или 29%); в 1970:- всего – 21 301 000 тонн (т) (или 100%), хлопковое волокно – 11 316 000 т (или 53%), 
шерсть – 1 587 000 т (или 8%), шёлк-сырец – 38 000 т (или ≈ 0%), химические волокна – 8 360 000 т (или 39%); в 1975:- всего – 
24 425 000 тонн (т) (или 100%), хлопковое волокно – 11 863 000 т (или 48%), шерсть – 1 514 000 т (или 7%), шёлк-сырец – 
20 000 т (или ≈ 0%), химические волокна – 11 028 000 т (или 45%). (Примечание:- кроме указанных основных видов волокон 
производились и другие волокна, например, джутовое, льняное или стеклянное в виде нити и прочие.) 
 
Достаточно долгое время мировое производство шерсти оставалось практически неизменным, а вот производство химических 
волокон, начиная с 1960-х, увеличивалось просто феноменальными темпами. В связи с таким ростом производства и 
потребления искусственного волокна доля хлопка стала существенно снижаться, например, если в начале 1990-х доля 
потребления хлопка среди всех волокон составляла ещё около 50%, то к 2015 она снизилась до 30%. В 2014 в мире было 
произведено 92 749 000 т волокон всех типов, из которых доля натуральных волокон составляла 26 730 000 т (28.8%), а 
искусственных волокон – 66 019 000 т (71.2%). Такое развитие ситуации было вызвано, во-первых, открытием и 



производством целого ряда искусственных волокон, производимых не только из нефтепродуктов, но и из иных природных 
сырьевых источников; во-вторых – достаточно высокими ценами на хлопок, существовавшими в тот период времени; в-
третьих – тенденциями мировой моды, влияющими на производство тканей из того или иного волокна, и прочими факторами. 
 
Первое синтетическое волокно было получено в США 28 Февраля 1935 (из синтетического полиамидного волокна было 
выработано волокно под названием Найлон (Nylon)), а другие виды синтетических волокон стали вырабатываться c 1950-х. В 
период с 1965 по 1975 мировое производство синтетических волокон обогнало производство искусственных волокон. Доля 
синтетических волокон в общей выработке всех химических волокон в указанный период возросло с 37.4% в 1965 до 72% в 
1975; в 1950 она составляла 4.1%, а в 1960 – 21%. Синтетические волокна широко применяются в смесях с природными 
волокнами, облагораживая и удешевляя ткани и трикотажные изделия. 
 
Производство искусственных волокон стало развиваться в двух направлениях:- (i) Китай и ряд других Азиатских стран 
превратились в лидеров по производству грубого и дешёвого искусственного сырья; а (ii) США, Европа и Япония превратились 
в лидеров по производству высоко технологических искусственных волокон (high performance fibers), таких как арамидные 
(aramid) и углеродные (carbon) волокна. Ряд крупнейших химических концернов (Каргил (Cargill), ДюПонт (или ДюПо (DuPont)), 
Щел (Shell) и тому подобных) стали разрабатывать волокна, схожие по своим характеристикам с полиэстером (polyester; 
известным на территории бывшего СССР под торговым названием Лавсан), но производимые из полимеров, полученных из 
овощей. При этом такие волокна имеют более низкую себестоимость и выглядят лучше, чем тот же полиэстер. В начале 
нового тысячелетия Китай стал крупнейшим в мире производителем хлопкового и искусственных волокон, занял второе место 
по производству шерсти, а в производстве шёлка превратился в настоящего монстра – порядка 80% всего шёлка приходилось 
на долю Китая. 
 
Химические волокна можно разделить на две группы:- (i) искусственные волокна:- вискозные, медноаммиачные и ацетатные; и 
(ii) синтетические волокна:- полиамидные, полиэфирные, полиакрилонитрильные и прочие. Для производства химических 
волокон имеется доступная сырьевая база, а именно:- едкий натр, серная кислота, сероуглерод, целлюлоза, а также продукты 
переработки нефти и газа. На объёмы их производства не влияют природные и климатические условия, сезонность и 
случайность погоды; для него не требуется наличие больших земельных площадей, дорогостоящих ирригационных 
сооружений. 
 
Мировое потребление текстильных волокон на душу населения в 1950 составляло всего 3.7 килограмма (кг), в 1960 – 4.99 кг, в 
1970 – 5.88 кг, в 1980 – 6.64 кг, в 1990 – 7.14 кг, в 2000 – 8.12 кг, в 2010 этот показатель составлял уже 10.63 кг и продолжал 
расти, достигнув в 2015 – 12.36 кг. Мировой объём производства и потребления всех типов волокон к 2015 превысил 90 
миллионов тонн (т), например, в 2014 в мире было произведено 92 749 000 т волокон всех типов, из которых доля 
натуральных волокон составляла 26 730 000 т (28.8%), а искусственных волокон – 66 019 000 т (71.2%; из которых 
полиэстерные (polyester) – 77%, целлюлозные (cellulosic) – 8%, Найлон (Nylon) – 7%, олефиновые (olefin) – 5% и акриловые 
(acrylic) – 3%). Мировое потребление всех типов волокон зависит от численности населения и его покупательской 
способности, которые, в свою очередь, зависят от роста мировой экономики и уровня цен (смотрите прилагаемую ниже 
таблицу). 
 

Развитие Мировой Ситуации В Экономике И Текстильной Промышленности 

Год 

Мировое 
Население, 

человек на 01 
Июля каждого 

года 

Мировой 
Индекс По 

Потребител
ьским 
Ценам, 

индексные 
значения 

1990 = 100 

Мировой Индекс По 
Реальному ВВП, 

индексные значения 
1990 = 100 

Мировое Потребление 
Текстильных Волокон, 

в Метрических тоннах 

Мировое Потребление 
Текстильных Волокон 

На Душу Населения 
(Конечное 

Пользование), 
в килограммах 

Цены На Текстильные 
Волокна, 

в Долларах США за 
килограмм 

Всего 
На Душу 

Населения 
Всего Хлопка Всего Хлопка 

Cotlook A 
Index (nom) 

Polyester 
Staple 

1960 3 032 019 978 5.2  50.8 15 152 800 10 356 000 4.99 3.41 0.6545 2.778 

1961 3 073 077 563 4.5 30.4 52.1 15 102 100 10 085 100 4.88 3.26 0.6722 2.601 

1962 3 126 066 253 5.5 32.0 53.9 15 339 000 9 902 000 4.87 3.14 0.6493 2.513 

1963 3 191 186 048 5.7 33.6 55.6 16 002 500 10 146 500 4.99 3.16 0.6456 2.513 

1964 3 256 700 083 6.0 35.6 57.8 17 255 800 10 829 800 5.28 3.31 0.6504 2.161 

1965 3 323 623 700 6.3 37.7 60.0 18 182 400 11 318400 5.46 3.40 0.6379 1.852 

1966 3 393699 205 6.6 39.9 62.2 18 795 500 11 538 500 5.53 3.39 0.6228 1.786 

1967 3 463 147 267 6.9 41.5 63.4 19 212 300 11 695 300 5.53 3.37 0.6765 1.279 

1968 3 533 536 526 7.2 43.8 65.5 20 434 400 11 763 400 5.76 3.32 0.6845 1.213 

1969 3 608 235 815 7.5 46.2 67.7 21 248 300 11 911 300 5.87 3.29 0.6270 0.992 

1970 3 683 676 306 8.0 48.5 69.7 21 741 300 12 105 300 5.88 3.28 0.6763 0.904 

1971 3 761 307 048 8.5 50.8 71.4 23 037 000 12 493 000 6.11 3.31 0.7832 0.838 

1972 3 837 726 171 8.9 53.6 73.9 24 417 500 12 903 500 6.34 3.35 0.8270 0.794 

1973 3 913 217 944 9.8 57.2 77.4 26 030 600 13 287 600 6.63 3.39 1.3906 0.838 

1974 3 989 385 034 11.2 58.8 78.0 25 267 100 12 986 100 6.32 3.25 1.4587 1.014 

1975 4 063 806 523 12.7 59.8 77.9 24 716 700 13 046 700 6.06 3.20 1.2229 1.102 

1976 4 136 393 107 14.1 63.0 80.6 26 537 500 13 211 500 6.39 3.18 1.7475 1.190 

1977 4 208 770 941 15.7 65.7 82.6 27 024 600 13 116 600 6.40 3.10 1.6285 1.230 

1978 4 282 341 460 17.2 68.7 84.8 28 245 800 13 414 800 6.57 3.12 1.6067 1.190 

1979 4 357 793 599 19.3 71.3 86.4 29 440 100 13 897 100 6.73 3.18 1.7074 1.301 

1980 4 434 021 975 22.7 72.7 86.6 29 579 700 14 294 700 6.64 3.21 2.0618 1.609 

1981 4 512 268 962 25.9 74.3 87.0 29 731 700 14 124 400 6.56 3.12 1.8711 1.742 

1982 4 593 454 253 29.4 74.9 86.2 28 894 600 14 247 600 6.26 3.09 1.5973 1.692 

1983 4 675 367 633 33.2 77.0 87.1 30 164 300 14 546 700 6.43 3.10 1.8539 1.609 

1984 4 756 998 073 37.9 80.6 89.5 31 249 700 14 828 600 6.54 3.10 1.7849 1.738 

1985 4 840 155 168 43.1 83.5 91.1 32 811 300 15 766 500 6.75 3.24 1.3183 1.462 

1986 4 925 801 334 47.8 86.4 92.6 34 955 100 17 460 700 7.06 3.53 1.0563 1.374 

1987 5 013 576 387 54.1 89.6 94.4 36 544 900 18 224 800 7.25 3.62 1.6484 1.450 

1988 5 102 293 348 63.9 93.7 96.9 37 423 900 18 207 100 7.30 3.55 1.3994 1.628 

1989 5 190 965 222 79.1 97.1 98.8 38 245 200 18 694 700 7.33 3.58 1.6742 1.889 



1990 5 281 340 078 100.0 100.0 100.0 37 877 100 18 597 600 7.14 3.50 1.8191 1.821 

1991 5 369 210 095 121.9 101.5 99.8 38 054 400 18 547 500 7.06 3.44 1.6774 1.620 

1992 5 453 393 960 167.6 103.5 100.3 38 832 800 18 588 600 7.09 3.39 1.2783 1.620 

1993 5 538 448 726 226.8 105.6 100.7 39 102 800 18 538 100 7.03 3.33 1.2803 1.598 

1994 5 622 575 421 226.8 109.2 102.6 40 399 900 18 434 500 7.16 3.27 1.7628 1.652 

1995 5 707 533 023 332.5 112.8 104.5 40 768 400 18 401 000 7.12 3.21 2.1279 1.958 

1996 5 790 454 220 361.3 117.0 106.9 42 253 800 18 778 800 7.28 3.23 1.7733 1.755 

1997 5 873 071 768 383.3 121.7 109.7 45 006 500 18 979 500 7.64 3.22 1.7476 1.512 

1998 5 954 810 550 407.0 124.7 110.9 45 502 900 18 728 900 7.63 3.14 1.4447 1.337 

1999 6 035 284 135 433.8 129.2 113.4 47 175 100 19 222 100 7.80 3.18 1.1711 1.139 

2000 6 115 108 363 453.7 135.3 117.2 49 708 500 19 894 300 8.12 3.25 1.3022 1.258 

2001 6 194 460 444 473.0 138.3 118.4 50 066 700 20 379 700 8.08 3.29 1.0581 1.332 

2002 6 273 526 441 489.6 142.2 120.2 52 290 300 20 879 300 8.33 3.33 1.0192 1.349 

2003 6 352 677 699 507.6 147.6 123.2 54 308 900 21 354 900 8.55 3.36 1.3991 1.337 

2004 6 432 374 971 525.7 155.0 127.9 57 641 200 22 495 200 8.96 3.50 1.3657 1.382 

2005 6 512 602 867 545.6 162.2 132.3 61 567 800 24 355 800 9.46 3.74 1.2170 1.494 

2006 6 593 623 202 566.4 170.8 137.6 64 803 200 25 673 200 9.84 3.90 1.2666 1.565 

2007 6 675 130 418 589.3 179.9 143.3 69 361 300 26 638 300 10.41 4.00 1.3952 1.643 

2008 6 757 887 172 624.6 184.8 145.5 66 245 500 25 554 500 9.83 3.79 1.5739 1.679 

2009 6 840 591 577 640.4 184.1 143.3 67 806 000 24 612 000 9.95 3.61 1.3820 1.414 

2010 6 922 947 261 663.4 193.6 149.0 73 310 300 25 090 800 10.63 3.64 2.2834 1.804 

2011 7 004 011 262 695.9 201.2 153.1 76 187 700 23 751 500 10.92 3.41 3.3285 2.227 

2012 7 086 993 625 723.4 208.3 156.7 79 557 300 23 081 400 11.28 3.27 1.9671 1.936 

2013 7 170 961674 749.2 214.9 159.9 83 370 700 26 280 000 11.69 3.30 1.9927 1.855 

2014 7 255 653 881 775.3 222.2 163.6 86 775 400 26 200 000 11.96 3.40 1.8320 1.700 

2015 7 340 548 192 802.0 231.1 168.4 90 043 500 21 030 000 12.36 3.50 1.5524  

2016 7 426 103 221    101 000 000 23 234 000   1.6361  

2017 7 510 990 456    103 100 000 25 430 000   1.8430  

2018 7 594 270 356    104 215 000 25 114 000   2.0146  

2019 7 650 252 000     26 400 000   1.7200  

2020 7 711 917 000     27 000 000   1.5900  

2021 7 773 477 000     27 500 000   1.9500  

2022 7 834 511 000     27 700 000   1.9700  

2023 7 894 791 000     27 400 000   2.0000  

2024 7 953 857 000     27 600 000   2.0200  

2025 8 011 368 000     27 900 000   2.0400  

2026 8 067 323 000     28 300 000     

2027 8 121 879 000     28 700 000     

2028           

2029           

2030         2.1700  

2031           

2032           

2033           

2034           

2035         2.3000  
Источник:- International Cotton Advisory Committee; United Nations (Population); International Monetary Fund (Consumer Price Index, Real GDP Index); The World Bank 
(Population, Total; Real GDP Index; Cotlook A Index (In Nominal Dollars)); Food and Agriculture Organization of the United Nations (World Cotton And Non-Cotton Textile 
Fiber Consumption (End-Use)); Fiber Economics Bureau (World Cotton And Non-Cotton Textile Fiber Consumption (End-Use)); International Wool Secretariat (World Cotton 
And Non-Cotton Textile Fiber Consumption (End-Use)); PCI Fibres. 
 
Ряд экономистов Международного Валютного Фонда (МВФ) (INTERNATIONAL MONETARY FUND (IMF)) и специалистов 
мирового рынка хлопка из Департамента Сельского Хозяйства Соединённых Штатов (ДСХСШ) (THE UNITED STATES 
DEPARTMENT OF AGRICULTURE (USDA)) заявляют о том, что, по крайней мере в период наблюдений, кривая значений 
общемирового потребления хлопкового волокна очень чётко совпадает с кривой значений ВВП (Валовой Внутренний Продукт) 
(GDP (Gross Domestic Product)), вполне закономерно увязывая тем самым экономический рост в разных странах мира с 
повышением покупательской способности их населения и, соответственно, с повышением потребления хлопка. 
 
Ни одно другое отдельно взятое волокно даже близко не повторяет всех желаемых качеств и характеристик, присущих 
волокну Хлопчатника. Как сельскохозяйственная культура Хлопчатник возделывается более чем в 100 странах мира. К 
основным мировым возделывателям Хлопчатника к сезону 2015/16 стали относиться Индия (5 879 000 т), Китай (5 166 000 т), 
США (2 806 000 т), Пакистан (1 514 000 т), Бразилия (1 441 000 т), Узбекистан (810 000 т), Турция (699 000 т), Австралия 
(546 000 т), на долю которых пришлось 86.5% мирового производства хлопка. Средне-Азиатские страны, бывшие до 1991 
республиками Союза Советских Социалистических Республик (СССР) в сезон 2015/16 произвели 1 261 000 т хлопка или 5.78% 
от общего мирового объёма производства, Узбекистан при этом продолжал лидировать среди них. Полная картина выглядела 
следующим образом:- Узбекистан (810 000 т или 3.72% от мирового производства или 64.24% от стран бывшего СССР), 
Туркменистан (300 000 т или 1.38% от мирового производства или 23.79% от стран бывшего СССР), Таджикистан (82 000 т или 
0.38% от мирового производства или 6.50% от стран бывшего СССР), Казахстан (45 000 т или 0.21% от мирового 
производства или 3.57% от стран бывшего СССР), Азербайджан (12 000 т или 0.06% от мирового производства или 0.95% от 
стран бывшего СССР) и Кыргызстан (12 000 т или 0.06% от мирового производства или 0.95% от стран бывшего СССР). 
Производство хлопка и текстильная промышленность, перерабатывающая его, являлись центральными отраслями экономики, 
обеспечивающими экономический рост как развитых, так и развивающихся стран. Хлопковая индустрия предоставляет 
большое количество рабочих мест не только для фермеров и текстильщиков. Эффективность возделывания Хлопчатника 
зависит как от климатических условий и качества почвы, так и от применяемых удобрений, сельскохозяйственной химии и 
внедрения научных исследований и разработок. Соответственно и в этих отраслях также создаются рабочие места. К началу 
нового тысячелетия мировой рынок хлопка в целом стал более-менее сбалансированным. В нём давно уже сложились 
определённые привязанности и деловые связи производителей, потребителей и поставщиков. 
 



На мировое производство и потребление хлопкового волокна оказывают влияние многие факторы, среди которых:- (i) цены на 
нефть, воздействующие на стоимость искусственных волокон; (ii) цены на Зерновые, Сою, а в ряде случаев – Табак, в 
качестве сельскохозяйственных культур, которым, исходя из коньюнктуры рынка, фермеры могут отдать своё предпочтение 
при очередном возделывании; (iii) состояние экономики, как мировой, так и в отдельно взятой стране; (iv) проводимые тем или 
иным государством политика и экономические преобразования; и в конце концов (v) – погодные условия, способные вызвать 
как богатый урожай, так и его большие потери. Тем не менее, ведущими показателями нестабильности биржевых цен на 
хлопок являются неурожаи вследствие погодных или иных условий, экономические кризисы, снижающие покупательскую 
способность граждан, а также импорт или экспорт хлопка Китаем – основным мировым производителем и потребителем 
хлопкового волокна. К примеру, Вотэгейтский политический скандал (Watergate scandal; 1972–74) и слушания в сочетании с 
нефтяным эмбарго Организации Стран, Экспортирующих Нефть, спровоцировали серьёзную катастрофу Американского 
фондового рынка, и цены на сырьё в сезон 1973/74 взметнулись до невероятно высокого уровня. Нестабильность цен может 
быть вызвана также заявлениями властей, политиков, руководства центральных банков. В качестве примера можно привести 
заявление, сделанное руководством центрального банка Южной Кореи в Феврале 2005, о предстоявшей в том же году 
диверсификации части золотовалютного резерва страны из Долларов США в Евро. Южная Корея в тот момент обладала 
достаточно крупным золотовалютным резервом, и выброс на межбанковский рынок значительной суммы Долларов США 
спровоцировал сначала обвал курса Доллара в отношении к Евро, а затем перевод денежных средств инвесторов из 
различных финансовых инструментов в Долларах США во всевозможные биржевые индексы и товарно-сырьевые позиции, 
что в свою очередь спровоцировало и рост цен на хлопковое волокно. В эпоху общемировой глобализации экономики такие 
события и действия могут оказывать серьёзный негативный эффект на многое. 
 
Говоря о возможном прогнозировании цен на мировом рынке хлопка, в первую очередь следует учитывать мировое 
производство и потребление. Значимым фактором для оценки ситуации являются также показатель запасов хлопка в конце 
сезона (ending stocks) и процентное соотношение этих запасов к потреблению (stocks-to-use ratio) – индикатор, разработанный 
Департаментом Сельского Хозяйства (ДСХ) США (THE US DEPARTMENT OF AGRICULTURE (USDA)). Данное соотношение 
отражает превышение предложения над спросом, а расчитывается путём деления запасов сырья в конце сезона на 
потребление этого сырья. Для оценки изложенного привожу два графика, на верхнем из которых отображена ситуация с 
сезонными расценками (открытие, максимум, минимум и закрытие) на хлопок Нью Йоркской биржи, а на нижнем – ситуация со 
среднесезонными значениями Индекса А от Котлук

®
 и с соотношениями запасов в конце сезона к потреблению в США и 

соотношениями запасов в конце сезона к потреблению во всём мире по данным межправительственного Международного 
Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ) (INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC)). 
 

 
Примечание:- На приведённом нижнем графике соотношения запасов в конце сезона к потреблению выражены в десятичном значении (дополнительная левая 
вертикальная ось значений 0.00–3.00); для их отображения в процентном значении необходимо умножить данные показатели на 100. 

 
Эксперты Департамента Сельского Хозяйства (ДСХ) США считают, что соотношение запасов в конце сезона к потреблению 
служит одним из наиболее применимых статистических показателей для оценки спроса и предложения по конкретному роду 
сырья, и что по процентному уровню соотношения запасов в конце сезона к потреблению можно прогнозировать возможное 
развитие ситуации с ценами на данное сырьё при условии, что на прогнозируемый момент времени на рынке данного сырья 
не случатся какие-либо природные или экономические форс-мажорные обстоятельства или катаклизмы. Фактически это 
прогноз, который зиждется на интуиции данных экспертов ДСХ, которая, в свою очередь, также зиждется на прогнозах 
развития ситуации с производством, потреблением, экспортом, импортом и запасами в конце сезона того или иного рода 
сельскохозяйственного сырья. Хотя в чём-то такое прогнозирование напоминает скорее гадание на кофейной гуще. Конечно 
же на изменение цен может повлиять и множество других факторов, но, тем не менее, процентные показатели позволяют 
сформировать приблизительный прогноз предстоящего изменения цен. После продолжительных исследований сотрудники 
Департамента Сельского Хозяйства США пришли к выводу о том, что каждый род сельскохозяйственного сырья имеет свою 
некую ‘норму’ соотношения запасов в конце сезона к общему потреблению. К примеру, для Кукурузы они вывели таковое 
значение в 12%, Пшеницы – 20%, Соебобов – 10%, а для Хлопка – 33%. В результате, когда значение данного соотношения 
превышает норму, цены на рынке либо падают, либо находятся на низком уровне, и наоборот, когда значение данного 



соотношения ниже нормы, цены на рынке либо растут, либо находятся на высоком уровне. Следует также понимать, что 
реакция рынка на нехватку предложения не носит линейного характера, то есть когда показатели запасов очень низкие, цена 
становится весьма чувствительной к любым сбоям в предложении. Таким образом, если процентное соотношение запасов в 
конце сезона к общему потреблению хлопка находится ниже 35% – это может служить сигналом к предстоящей тенденции на 
повышение цен, уровень 35–40% – свидетельствует о возможном повышении цен лишь к концу сезона, а если такое 
соотношение превышает 40% – то можно с большой степенью вероятности судить о стабилизации цен в пределах 
сложившегося уровня. Более высокое процентное соотношение запасов в конце сезона к общему потреблению ведёт к более 
чуткому реагированию биржевой цены на хлопок на его предложение (или производство) и к её снижению в ближайшем 
будущем, а более низкое значение соотношения – к её повышению, соответственно. Приведённые цифровые значения 
относятся лишь к показателям (производство, потребление, запасы в конце сезона и другие) по Соединённым Штатам 
Америки. Это вызвано тем, что биржевых дельцов с сырьевыми фьючерсами, котируемыми на Американских биржах сырья, в 
первую очередь беспокоит лишь только то, что творится с ситуацией внутри США и связанной с США, например, импорт или 
экспорт конкретного сырья и так далее. На ситуацию в остальном мире, если это не связано с США, они не обращают 
практически никакого внимания. Это вполне реальный показатель ‘интереса’ Американских биржевых дельцов ко всему не 
Американскому и не связанному с Америкой. Честно говоря, если попробовать оценить все показатели, начиная с расценок на 
хлопок Нью Йоркской биржи, среднесезонных значений Индекса А от Котлук

®
, соотношений запасов в конце сезона к 

потреблению в США и заканчивая соотношениями запасов в конце сезона к потреблению во всём мире, то не совсем понятно 
откуда специалисты Департамента Сельского Хозяйства США черпают свои доводы. Ведь ситуация в США в хлопковой 
отрасли существенно изменилась с 1990-х по 2020-е, в частности, если производство и запасы в конце сезона остаются 
приблизительно на одних и тех же уровнях, то потребление хлопка скоратилось в США в 4–5 раз, что несомненно должно 
было бы отразиться и на их подходе к прогнозированию цен на хлопок на бирже в Нью Йорке. Посмотрите сами на 
приведённые ранее графики и попробуйте сделать свои собственные выводы. На мой взгляд в отношении мировых значений 
соотношения запасов в конце сезона к общему потреблению давно уже требуется пересмотр всех этих устоявшихся догм. 
 
В отличие от экспертов Департамента Сельского Хозяйства Соединённых Штатов специалисты межправительственного 
Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ) имеют несколько иной подход к прогнозированию и публикации 
среднесезонного значения Индекса А от Котлук

®
 (Cotlook

®
 Index A), основанный на прогнозах, оценках и реалиях 

производства, потребления, запасов, торговли и цен, доступных из самых лучших источников информации, включая 
правительства стран участниц МСКХ, и никогда не переоценивают свой прогноз, опираясь лишь на интуицию и мнения 
участников рынка (market participants sentiments) или по просьбе правительств. Публикуемое прогнозное значение не может 
служить ориентиром для предсказания помесячных или поквартальных цен. Вместе с тем специалисты МСКХ ежемесячно 
пересматривают свой прогноз по текущему сезону с учётом взвешенного среднего значения фактических цен, имевших место 
до сей даты (weighted average of actual prices to date), а также с учётом получения и обработки данных правительств стран 
участниц этого комитета о текущем развитии ситуации с урожаем, торговлей и потреблением. Они переоценивают и 
публикуют пересмотренное среднесезонное значение Индекса А от Котлук

®
 как для текущего хлопкового сезона, так со 

временем и для следующего сезона (ранее они публиковали его, начиная с Января, но в последние годы с Марта-Апреля-
Мая). Модель формирования прогноза среднесезонного значения Индекса А от Котлук

®
 была впервые представлена МСКХ в 

1988 и за последующие три десятилетия несколько раз подвергалась пересмотру. Текущая действующая модель (в 
соответствии с Релизом МСКХ от 09 Ноября 2010) была разработана в 2007 и основывается на оценке 4 составляющих 
переменных (variables):- (i) изменение в течение текущего сезона соотношения запасов в конце сезона к потреблению 
фабриками в отношении Всемирных за вычетом Китайских значений (the change in the ratio of ending stocks to mill use in the 
World-less-China during the current season); (ii) прошлые изменения соотношения запасов к потреблению в отношении 
Всемирных за вычетом Китайских значений (past changes in the stocks-to-mill use ratio in the World-less-China); (iii) прошлые 
изменения соотношения запасов к потреблению в отношении Китайских значений (past changes in the stocks to use ratio in 
China); и (iv) воздействие на международные цены внутренней политики Китая в течение периода с 1991/92 по 2002/03 и с 
2008/09 по 2009/10 (the impact on international prices of a domestic policy in China during the period 1991/92 to 2002/03 and 2008/09 
to 2009/10). Несмотря на множество иных факторов, способных оказывать воздействие на прогнозные значения, сотрудники 
МСКХ не учитывают политики правительств (government policies), которые могли бы исказить торговлю до объявления таких 
политик, они также не пытаются оценить воздействия нарушений обязательств по коммерческим договорам купли-продажи 
хлопка (on commercial contracts for the sale or purchase of cotton). На протяжении десятилетий сотрудники МСКХ 
экспериментировали с сотнями альтернативных объяснительных переменных (alternative explanatory variables), измеряющих 
курсы обмена валют (exchange rates), инфляцию, экономический рост, цены дополнительных и конкурирующих родов сырья 
(prices of complementary and competing commodities), цены фьючерсов на хлопок (cotton futures prices) и открытый интерес по 
фьючерсным контрактам (open interest on futures contracts) на хлопок и прочие переменные. Результатом этих экспериментов 
стало то, что Секретариат МСКХ последовательно признавал отсутствие совпадений в изменении среднесезонных значений 
Индекса А от Котлук

®
 с изменениями значений переменных ‘за пределами’ рынка хлопка (variables ‘outside’ the cotton market), 

таких как макроэкономические переменные (macroeconomic variables), курсы обмена валют (exchange rates) или цены иных 
родов сырья (prices of other commodities), даже не смотря на то, что время от времени они могли казаться значимыми и 
совпадающими. Вместе с тем специалисты МСКХ подметили такую особенность:- увеличение на 1% соотношения запасов в 
конце сезона к общему потреблению только лишь по Китаю ведёт к снижению приблизительно на одну треть процентного 
пункта (about one-third of a percentage point) среднесезонного значения Индекса А от Котлук

®
. В то же время увеличение на 1% 

соотношения запасов в конце сезона к общему потреблению для всего мира за исключением Китая ведёт к снижению 
приблизительно на 1.4% среднесезонного значения Индекса А от Котлук

®
. Этим специалисты МСКХ объясняют 

приблизительно 20% расхождение между их прогнозным и фактическим показателями среднесезонного значения Индекса А 
от Котлук

®
. Кроме всего прочего, в эпоху всеобщего использования Интернета и общедоступной постоянно обновляемой 

информации об ожиданиях в производстве, потреблении, запасах в конце сезона и других фундаментальных факторах, 
соотношение запасов в конце сезона к общему потреблению также постоянно пересматривается, что, в свою очередь, ведёт и 
к пересмотру прогноза цены того или иного сельскохозяйственного сырья. Рост цен на некоторые виды сырья, например, 
Кукурузы, Пшеницы и Соебобов, в недавнее время провоцировался также их нехваткой для продовольственных целей, 
поскольку в некоторых странах они в больших объёмах стали использоваться для производства биотоплив (biofuels). 
 
Несмотря ни на что, основным сдерживающим фактором роста цен на хлопковое волокно является потребительский спрос на 
готовую продукцию со стороны конечного покупателя. В этой связи важную роль стали играть группы компаний, владеющие 
сетью центров розничных продаж, такие как Оша (AUCHAN; Франция), Кярфур Эс.А. (CARREFOUR SA; Франция), Казино 
Гишар-Перашо И Компани (CASINO GUICHARD-PERRACHON & CIE; Франция), Фэдэрэйтид Дипартмэнт Стоз Инк. 



(FEDERATED DEPARTMENT STORES INC.; США), Зэ Хоум Дипо (THE HOME DEPOT; США), Интёр Икэа Сыстэмс Би.Ви. 
(INTER IKEA SYSTEMS BV; Швеция), Кеймарт Холдинь (KMART HOLDING; США), Мэй Дипартмэнт Стоз Кампэни (MAY 
DEPARTMENT STORES CO.; США), Метро А.Ге. (METRO AG; Германия), Сиэз, Робак Энд Кампэни (SEARS, ROEBUCK & CO.; 
США), Таргэт Корпорэйшэн (TARGET CORPORATION; США), Тэско Пи.Эл.Си. (TESCO PLC; Соединённое Королевство), Вол-
Март Стоз Инк. (WAL-MART STORES INC.; США) и другие. Собственно говоря, именно они диктуют закупочные цены 
производителям массовой готовой текстильной продукции, вынуждая их подстраиваться под определённые цены, в том числе 
и сырья. Серьёзную значимость данного фактора можно засвидетельствовать хотя бы тем, что Американская розничная 
торговая сеть Вол-Март Стоз Инк., имея свои торговые центры, в том числе и в Китае, и импортируя при этом Китайскую 
текстильную продукцию в США, занимала 10% внешнеторгового оборота между этими странами и реально вынуждала 
Китайских производителей ширпотреба продавать по разумным низким, а не завышенным ценам. 
 
В начале нового тысячелетия мировая хлопковая индустрия переживала один из самых болезненных периодов для 
производителей за последние 200 лет после изобретения волокноотделителя (или джина (gin)). Мировые цены на хлопковое 
волокно стали стремительно снижаться. Несмотря на увеличение объёмов производства хлопка в Бразилии, Китае (на 15% в 
сравнении с предыдущим сезоном), Пакистане, США и Турции, и снижение объёмов производства в Индии, Узбекистане и 
Франкоязычных странах Африки, произошло общемировое снижение потребления хлопка и серьёзно возросли объёмы 
запасов хлопка в конце сезона. Хотя ряд стран, включая Бразилию, Китай, Пакистан и страны бывшего СССР, увеличил 
потребление за счёт значительного снижения потребления в Мексике, США и Турции, а также в странах Азии и Европы. На 
такое развитие ситуации повлияли не только вышеперечисленные обстоятельства, но и кризис потребления, вызванный 
перепроизводством готовой продукции, повышением уровня безработицы, а также террористическими актами в Нью Йорке и 
Вашингтоне, США 11 Сентября 2001. Как результат, в сезон 2001/02 среднесезонный Индекс А от Котлук

®
 (The Cotlook

®
 A 

Index) составил 41.80 цента за фунт (921.52 Долларов США за тонну). Это самая низкая цена с сезона 1972/73, когда 
среднесезонный Индекс А от Котлук

®
 составлял 42 цента за фунт (925.93 Долларов США за тонну), и который в 2002 с учётом 

инфляции был бы эквивалентен 1.50 Долларам США за фунт (3 306.90 Долларов США за тонну). Ущерб, нанесённый мировой 
экономике и экономике многих стран низкими ценами на хлопок был весьма значителен, поскольку экспорт волокна, 
получаемого из этой сельскохозяйственной культуры, являлся основным источником пополнения бюджета многих стран. 
Кроме того, общий спад мировой экономики в конце 1990-х не обошёл стороной и мировое хлопковое сообщество, приведя к 
целой серии банкротств в текстильной отрасли  Америки, Европы и Юго-Восточной Азии и, своего рода, разделению труда в 
текстильном секторе экономики. Например, высокоразвитые страны с дорогой рабочей силой, высоким налогообложением и, 
стало быть, капиталоёмким производством, стали производить в основном дорогую парадную или модную одежду для 
ношения в конторах, на торжествах, и также ткани специального назначения, а производство ширпотреба перешло в страны 
Юго-Восточной Азии, где имелось много дешёвой рабочей силы и существовало низкое налогообложение. В силу последних 
двух причин многие вкладчики и руководители известных текстильных товарных знаков и фирменных знаков (брэндов) 
организовали или перевели свои производства или пошив в страны Юго-Восточной Азии. Ведущие производители 
текстильного оборудования в начале нового тысячелетия начали выпускать частично или полностью автоматизированные 
линии по переработке волокон в различные полуфабрикаты для дальнейшей переработки текстильными предприятиями. 
Автоматические линии позволили существенно снизить себестоимость выпускаемой продукции за счёт отсутствия 
необходимости оплаты труда рабочих и при этом повысить качество и выход выпускаемой продукции, используя при этом 
сырьё более низкого качества. 
 
Плохие погодные условия в течение весны, лета и начала осени 2003 привели к частичному пересеву Хлопчатника, а при 
сборе урожая – снижению производства во многих странах мира, в том числе и Китае. По оценкам специалистов Китай 
потерял 15% предполагаемого урожая, а с учётом наращивания до 6.8 миллиона тонн (т) в сезон 2003/04 объёмов 
потребления увеличил до 1.15 миллиона т квоту на импорт хлопкового волокна из других государств. В результате с Августа 
2003 внутренние цены на хлопковое волокно стали стремительно возрастать. Этот рост, а также производимые Китаем 
закупки хлопка спровоцировали серьёзный рост цен на хлопковые фьючерсы в Нью Йорке и Ливерпулских котировок. 
Практически, за два месяца мировые цены возросли до 80 центов за фунт, а в самом Китае до 100 центов за фунт (с учётом 
перевода Китайских Юаней за тонну). В сезон 2003/04 Китай стал основным локомотивом мировых цен на хлопковое волокно. 
И если в начале сезона цены выросли благодаря значительным закупкам Китая на внешних рынках, то и во второй половине 
сезона цены стали снижаться также благодаря поступающей из Китая информации и от действий Китайских компаний 
импортёров. На снижение цен повлиял ряд факторов:- Китай ослабил спрос на закупки, за счёт введённых властями 
экономических мер по установлению макроконтроля на хлопковом рынке; Индия не оправдала ожидаемых намерений об 
увеличении потребления и импорта хлопка; прогнозы на новый урожай, в котором производство превысило потребление и 
значительно увеличились запасы в конце сезона; наконец, благоприятные погодные условия во время посевных работ в 
странах Северного Хлопкового Пояса также оказали своё воздействие на снижение мировых цен. 
 
В сезон 2006/07 средняя мировая продуктивность возделывания Хлопчатника достигла рекордного уровня – 747 килограммов 
хлопкового волокна с одного гектара. Это произошло в большей мере благодаря распространённому использованию 
биотехнологий. 
 
В 2008 из-за разразившегося глобального финансового кризиса, а также из-за игр хэдьж фондов на Нью Йоркском рынке 
фьючерсов на хлопок в Марте того же года структура всемирной торговли хлопком претерпела коренные изменения. 
Практически вся первая десятка мировых лидеров торговли реальным хлопком либо обанкротилась, либо понесла 
огромнейшие убытки. Вслед за хэдьж фондами сотрудники компаний, вовлечённых в торговлю реальным хлопком, слишком 
сильно заигрались с опционами на фьючерсные контракты на хлопок (создавая синтетические позиции на фьючерсы), и не 
справившись с конкуренцией со стороны хэдьж фондов, прогорели и нанесли своим компаниям значительный ущерб. Кризис 
на рынке хлопка начинался в Нью Йорке с роста цены со второй половины Февраля, когда цена на ближайший фьючерсный 
контракт на хлопок была на отметке в 69 центов за фунт (1 521.17 Долларов за тонну). Под воздействием манипуляций хэдьж 
фондов и спекулянтов хлопковых торговых компаний за три недели цена взлетела до 89 центов за фунт (1 962.09 Долларов за 
тонну), то есть на 29%; а в следующие три недели цена также стремительно упала практически до начального уровня – 69 
центов за фунт. 
 
В 2009 в качестве международной независимой организации, объединяющей в уникальное мировое сообщество интересы 
фермеров, джинёров, торговцев, прядильщиков, изготовителей текстиля, изготовителей одежды под всемирно известными 



товарными знаками, розничных торговцев и низовых (grassroots) организаций, была образована Инициатива Лучший Хлопок 
(The Better Cotton Initiative) со штабквартирами в Женеве, Швейцария и Лондоне, Соединённое Королевство. 
 
Сезон 2010/11:- в Пятницу 11 Февраля 2011 Нью Йоркские фьючерсы на хлопок побили рекорд 146-летней давности. 
Котировки текущего ближайшего месяца поставки – Мартовского, пробили отметку в 190.00 центов за фунт, достигнув уровня 
в 194.55 цента за фунт. Но первым этот уровень пробил 25 Января 2011 Индекс А от Котлук

®
. В этот день Ливерпулская 

котировка составила 190.70 центов за фунт, хотя некоторые составляющие этого индекса пробили исторический максимум 
ещё раньше. А цена на хлопок продолжала расти. 04 Марта 2011 торговая сессия Нью Йоркской биржи закрылась на 
максимальном уровне – 215.15 центов за фунт (4 743.20 Долларов за тонну), в ходе следующей торговой сессии 07 Марта 
цена достигала даже отметки 227.00 центов за фунт (5 004.44 Долларов за тонну), но сессия закрылась всё же ниже 
предыдущей отметки. В это же самое время цены на хлопковое волокно в Ливерпуле, Соединённое Королевство, продолжали 
расти; максимальное значение Индекса А от Котлук

®
 было достигнуто 08 Марта, зафиксировав отметку 243.65 цента за фунт 

(5 371.51 Долларов за тонну). Максимальное значение 08 Марта было достигнуто и Бременским CIF-Индексом (the Bremen 
CIF-Index) – одним из трёх наиболее значимых индексов по ценам в мировой торговле хлопком; в тот день его значение 
составило 246.15 центов за фунт (5 426.62 Доллара за тонну). 
 
В сезон 2011/12 Китай, являвшийся уже достаточно давно крупнейшим импортёром хлопкового волокна, стал также и его 
крупнейшим производителем. Хлопкоперерабатывающая промышленность этой страны выработала 7 400 000 тонн (т) 
хлопкового волокна, а текстильная промышленность переработала в пряжу 8 635 000 т, а импортировала 5 342 000 т 
хлопкового волокна. 
 
В сезон 2013/14 усреднённое мировое значение за 20 лет (начиная с сезона 1993/94) посевных площадей, занятых под 
Хлопчатником, составило 33 миллиона гектаров. 
 
В приводимых графиках отражено развитие ситуации на мировом рынке хлопка по различным оценочным критериям за 
последние годы. 
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Хлопчатником, 
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Хлопчатника, процентов 

Производительность земельных 
площадей по волокну, килограммов с 

одного гектара 

   
   

Мировое производство хлопкового 
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Мировое потребление хлопка, 
миллионов тонн 
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миллионов тонн  

   
   
Соотношение запасов в конце сезона 
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Среднесезонное значение Индекса А 
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центов США за фунт 
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®
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Изменение Индекса А от Котлук
®
 в 

зависимости от соотношения запасов 
в конце сезона к потреблению 

 

Средняя мировая чистая 
себестоимость производства 

хлопкового волокна, 
центов США за фунт 

Мировые запасы в конце сезона, 
миллионов тонн 



   

Мировое потребление текстильных 
волокон, миллионов тонн 

Мировое потребление хлопка, 
миллионов тонн 

Рыночная доля хлопка в мировом 
потреблении текстильных волокон, 

процентов 

   
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
В приводимой ниже таблице отражены цифровые показатели по производству, потреблению и другим параметрам для 
сезонов, начиная с 1913/14 и заканчивая прогнозами для 2030/31. Для сезонов 2019/20, 2020/21 и 2021/22 показатели МСКХ 
предварительные и могут измениться в зависимости от ситуации на мировом рынке хлопка. 
 

 

Развитие Ситуации На Мировом Рынке Хлопкового Волокна По Сезонам 
 

Сезон 
Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивно
сть (Yield), 

в килограммах 
волокна с 
гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Баланс Между 
Производством 
и Потреблением, 

в тоннах 

Запасы в 
Конце Сезона 

(Ending Stocks), 
в тоннах 

Отношение 
Запасов в 

Конце Сезона к 
Потреблению, 

в % 

Среднесезонный 
Cotlook Limited 

A Index, 
в Центах США за 
Фунт / в Долларах 

США за Тонну 

1913 / 14 27 000 000 184 
4 902 880 

21 618 000 кип 
     

1914 / 15   
5 412 718 

23 866 000 кип 
     

1915 / 16   
3 993 654 

17 609 000 кип 
     

1916 / 17   
4 103 877 

18 095 000 кип 
     

1917 / 18   
3 948 522 

17 410 000 кип 
4 014 519 

17 701 000 кип 
– 65 997    

         

1924 / 25   5 654 000      

1925 / 26   6 168 000      

1926 / 27   6 365 000      

1927 / 28   5 288 000      

1928 / 29   5 973 000      

1929 / 30   6 073 000      

1930 / 31   5 895 000      

1931 / 32   6 081 000      

1932 / 33   5 507 000      

1933 / 34   6 004 000      

1934 / 35   5 300 000      

1935 / 36   6 023 000 6 343 000 – 320 000    

1936 / 37   7 018 000 7 007 000 + 11 000    

1937 / 38   8 346 000 6 384 000 + 1 962 000    

1938 / 39   6 422 000 6 609 000 – 187 000    

1939 / 40   6 353 000 6 557 000 – 204 000    

1940 / 41   6 998 000 6 130 000 + 868 000    

1941 / 42   6 267 000 5 597 000 + 670 000    

1942 / 43   5 882 000 5 312 000 + 570 000    

1943 / 44   5 477 000 4 987 000 + 490 000    

1944 / 45   5 396 000 4 997 000 + 399 000    

1945 / 46 22 305 000 210 4 686 000 5 350 000 – 664 000 5 696 000 106.5  

1946 / 47 22 547 000 212 4 772 000 6 134 000 – 1 362 000 4 259 000 69.4  

1947 / 48 23 914 000 232 5 545 000 6 486 000 – 941 000 3 270 000 50.4  

1948 / 49 25 425 000 256 6 499 000 6 341 000 + 108 000 3 351 000 52.9  

1949 / 50 28 732 000 250 7 180 000 6 742 000 + 438 000 3 708 000 55.0  

1950 / 51 28 537 000 234 6 674 000 7 638 000 – 964 000 2 678 000 35.1  

1951 / 52 36 040 000 234 8 426 000 7 657 000 + 769 000 3 417 000 44.6  

1952 / 53 35 448 000 246 8 730 000 8 044 000 + 686 000 4 070 000 50.6  

1953 / 54 33 422 000 272 9 076 000 8 443 000 + 633 000 4 626 000 54.8  

1954 / 55 33 445 000 267 8 939 000 8 678 000 + 261 000 4 862 000 56.0  

1955 / 56 34 078 000 279 9 511 000 8 972 000 + 539 000 5 349 000 59.6  



1956 / 57 33 417 000 277 9 240 000 9 352 000 – 112 000 5 113 000 54.7  

1957 / 58 32 032 000 283 9 051 000 9 317 000 – 266 000 4 803 000 51.6  

1958 / 59 31 657 000 308 9 758 000 9 942 000 – 184 000 4 609 000 46.4  

1959 / 60 32 326 000 318 10 280 000 10 529 000 – 249 000 4 407 000 41.9  

1960 / 61 32 445 000 313 10 154 000 10 247 000 – 93 000 4 605 000 44.9  

1961 / 62 33 059 000 296 9 796 000 9 995 000 – 199 000 4 502 000 45.0  

1962 / 63 32 638 000 319 10 424 000 9 836 000 + 588 000 5 251 000 53.4  

1963 / 64 32 974 000 330 10 867 000 10 381 000 + 486 000 5 846 000 56.3  

1964 / 65 33 367 000 345 11 504 000 11 165 000 + 339 000 6 308 000 56.5  

1965 / 66 33 133 000 359 11 895 000 11 429 000 + 466 000 6 875 000 60.2  

1966 / 67 30 916 000 351 10 836 000 11 618 000 – 782 000 6 038 000 52.0 28.35 / 625.00 

1967 / 68 30 670 000 351 10 780 000 11 752 000 – 972 000 5 073 000 43.2 31.30 / 690.04 

1968 / 69 31 692 000 374 11 856 000 11 772 000 + 84 000 5 236 000 44.5 28.75 / 633.82 

1969 / 70 32 657 000 348 11 379 000 12 010 000 – 631 000 4 718 000 39.3 28.00 / 617.29 

1970 / 71 31 777 000 369 11 740 000 12 173 000 – 433 000 4 605 000 37.8 31.11 / 685.85 

1971 / 72 33 025 000 392 12 938 000 12 721 000 + 217 000 4 799 000 37.7 37.14 / 818.79 

1972 / 73 33 818 000 402 13 595 000 13 034 000 + 561 000 5 358 000 41.1 45.89 / 1 011.69 

1973 / 74 32 558 000 418 13 615 000 13 469 000 + 146 000 5 727 000 42.5 76.40 / 1 684.31 

1974 / 75 33 293 000 418 13 924 000 12 641 000 + 1 283 000 7 373 000 58.3 52.59 / 1 159.40 

1975 / 76 30 003 000 390 11 705 000 13 336 000 – 1 631 000 5 770 000 43.3 65.32 / 1 440.05 

1976 / 77 31 512 000 393 12 384 000 13 122 000 – 738 000 5 232 000 39.9 81.89 / 1 805.35 

1977 / 78 34 964 000 396 13 859 000 13 133 000 + 726 000 5 963 000 45.4 65.05 / 1 434.09 

1978 / 79 33 999 000 380 12 932 000 13 703 000 – 771 000 5 257 000 38.4 76.09 / 1 677.48 

1979 / 80 33 100 000 425 14 083 000 14 127 000 – 44 000 5 292 000 37.5 85.39 / 1 882.51 

1980 / 81 33 662 000 411 13 831 000 14 215 000 – 384 000 5 151 000 36.2 94.10 / 2 074.53 

1981 / 82 33 948 000 442 14 991 000 14 147 000 + 844 000 5 883 000 41.6 73.78 / 1 626.55 

1982 / 83 32 568 000 445 14 479 000 14 452 000 + 27 000 5 957 000 41.2 76.62 / 1 689.17 

1983 / 84 32 143 000 451 14 494 000 14 653 000 – 159 000 6 148 000 42.0 87.64 / 1 932.11 

1984 / 85 35 224 000 546 19 247 000 15 107 000 + 4 140 000 10 266 000 68.0 69.18 / 1 525.14 

1985 / 86 32 792 000 532 17 461 000 16 587 000 + 874 000 11 386 000 68.6 48.86 / 1 077.17 

1986 / 87 29 503 000 518 15 269 000 18 197 000 – 2 928 000 8 278 000 45.5 62.13 / 1 369.72 

1987 / 88 31 236 000 564 17 609 000 18 116 000 – 507 000 7 729 000 42.7 72.32 / 1 594.37 

1988 / 89 33 511 000 546 18 301 000 18 470 000 – 169 000 7 364 000 39.9 66.36 / 1 462.97 

1989 / 90 31 617 000 549 17 364 000 18 675 000 – 1 311 000 6 189 000 33.1 82.43 / 1 817.25 

1990 / 91 33 010 000 574 18 951 000 18 575 000 + 376 000 6 761 000 36.4 82.90 / 1 827.61 

1991 / 92 34 680 000 596 20 678 000 18 636 000 + 2 042 000 9 361 000 50.2 63.04 / 1 389.78 

1992 / 93 32 203 000 557 17 943 000 18 633 000 – 690 000 8 820 000 47.3 57.69 / 1 271.83 

1993 / 94 30 444 000 554 16 863 000 18 495 000 – 1 632 000 7 166 000 38.8 70.59 / 1 556.23 

1994 / 95 32 240 000 584 18 842 000 18 280 000 + 562 000 7 770 000 42.5 91.77 / 2 023.16 

1995 / 96 36 114 000 565 20 415 000 18 457 000 + 1 958 000 9 437 000 51.1 85.61 / 1 887.36 

1996 / 97 34 215 000 576 19 700 000 19 030 000 + 670 000 10 241 000 53.8 78.59 / 1 732.60 

1997 / 98 33 896 000 595 20 181 000 18 937 000 + 1 244 000 11 207 000 59.2 72.21 / 1 591.94 

1998 / 99 33 344 000 564 18 810 000 18 557 000 + 253 000 11 706 000 63.1 58.89 / 1 298.29 

1999 / 00 32 252 000 595 19 193 000 19 667 000 – 474 000 11 187 000 56.9 52.84 / 1 164.91 

2000 / 01 31 945 000 611 19 527 000 20 213 000 – 686 000 10 622 000 52.6 57.20 / 1 261.03 

2001 / 02 33 552 000 646 21 667 000 20 612 000 + 1 055 000 11 264 000 54.7 41.81 / 921.74 

2002 / 03 30 058 000 651 19 580 000 21 259 000 – 1 679 000 9 553 000 44.9 55.70 / 1 227.96 

2003 / 04 32 367 000 653 21 129 000 21 499 000 – 370 000 9 084 000 42.2 68.30 / 1 505.74 

2004 / 05 35 459 000 761 26 989 000 23 612 000 + 3 377 000 11 920 000 50.5 52.20 / 1 150.80 

2005 / 06 34 468 000 745 25 678 000 25 013 000 + 665 000 12 649 000 50.6 56.15 / 1 237.88 

2006 / 07 34 615 000 775 26 832 000 26 586 000 + 246 000 12 940 000 48.7 59.15 / 1 304.02 

2007 / 08 32 759 000 799 26 162 000 26 676 000 – 514 000 12 497 000 46.9 72.90 / 1 607.15 

2008 / 09 29 988 000 785 23 550 000 23 747 000 – 197 000 12 296 000 51.8 61.20 / 1 349.22 

2009 / 10 29 767 000 749 22 309 000 25 305 000 – 2 996 000 9 268 000 36.6 77.54 / 1 709.45 

2010 / 11 33 529 000 771 25 868 000 24 805 000 + 1 063 000 10 462 000 42.2 164.26 / 3 621.28 

2011 / 12 35 609 000 782 27 855 000 22 389 000 + 5 466 000 15 698 000 70.1 100.01 / 2 204.82 

2012 / 13 33 705 000 803 27 078 000 23 450 000 + 3 628 000 19 418 000 82.8 87.98 / 1 939.61 

2013 / 14 32 675 000 803 26 224 000 24 101 000 + 2 123 000 21 319 000 88.5 90.59 / 1 997.15 

2014 / 15 33 835 000 775 26 234 000 24 587 000 + 1 647 000 22 947 000 93.3 70.78 / 1 560.42 

2015 / 16 30 693 000 700 21 476 000 24 136 000 – 2 660 000 20 307 000 84.1 70.39 / 1 551.82 

2016 / 17 29 864 000 773 23 075 000 24 791 000 – 1 716 000 18 481 000 74.6 82.77 / 1 824.75 

2017 / 18 33 195 000 804 26 676 000 26 344 000 332 000 18 706 000 71.0 87.98 / 1 939.61 

2018 / 19 33 295 000 780 25 972 000 25 983 000 – 11 000 18 564 000 71.5 84.35 / 1 859.58 

2019 / 20 34 563 000 756 26 145 000 22 751 000 3 394 000 22 355 000 98.3 71.33 / 1 572.54 

2020 / 21 32 195 000 756 24 325 000 24 814 000 – 489 000 21 870 000 88.1 80.00 / 1 763.68 

2021 / 22 33 325 000 765 25 481 000 25 330 000 151 000 22 021 000 86.9 89.70 / 1 977.53 

2022 / 23 
34 000 000 
78 799 000* 

790 
1.51** 

26 900 000 
119 042 000*** 

27 500 000 
120 304 000*** 

– 600 000 
– 1 262 000*** 

16 400 000 
92 851 000*** 

59.6 
77.2 

76.24 / 1 680.70 
84.55 / 1 863.99 

2023 / 24 
34 200 000 
79 428 000* 

800 
1.53** 

27 300 000 
121 554 000*** 

27 800 000 
122 368 000*** 

– 500 000 
– 814 000*** 

15 700 000 
92 575 000*** 

56.5 
75.7 

76.66 / 1 690.00 
84.03 / 1 852.53 

2024 / 25 
34 300 000 
79 992 000* 

810 
1.55** 

27 600 000 
124 022 000*** 

28 100 000 
125 312 000*** 

– 500 000 
– 1 290 000*** 

15 100 000 
91 937 000*** 

53.7 
73.4 

77.80 / 1 715.20 
85.50 / 1 884.93 

2025 / 26 
34 500 000 
80 533 000* 

810 
1.57** 

28 000 000 
126 130 000*** 

28 500 000 
127 968 000*** 

– 500 000 
– 1 838 000*** 

14 500 000 
90 819 000*** 

50.9 
71.0 

78.89 / 1 739.20 
85.73 / 1 890.00 

2026 / 27 
34 600 000 
81 198 000* 

820 
1.58** 

28 400 000 
128 330 000*** 

28 800 000 
130 952 000*** 

– 400 000 
– 2 622 000*** 

13 900 000 
88 436 000*** 

48.3 
67.5 

80.69 / 1 778.90 
86.92 / 1 916.24 

2027 / 28 
34 800 000 
81 850 000* 

830 
1.60** 

28 900 000 
130 715 000*** 

29 200 000 
133 395 000*** 

– 300 000 
– 2 680 000*** 

13 400 000 
85 995 000*** 

45.9 
64.5 

82.09 / 1 809.70 
85.07 / 1 875.45 

2028 / 29 
35 000 000 
82 360 000* 

840 
1.61** 

29 400 000 
132 733 000*** 

29 700 000 
134 707 000*** 

– 300 000 
– 1 974 000*** 

13 000 000 
84 260 000*** 

43.8 
62.6 

83.28 / 1 836.00 
86.56 / 1 908.30 

2029 / 30 35 200 000 850 29 800 000 30 100 000 – 300 000 12 500 000 41.5 84.28 / 1 858.10 



82 976 000* 1.63** 135 101 000*** 135 596 000*** – 495 000*** 84 003 000*** 62.0 85.81 / 1 891.77 

2030 / 31 
 

83 330 000* 
 

1.65** 
 

137 101 000*** 
 

136 534 000*** 
 

567 000*** 
 

84 804 000*** 
 

62.1 
 

86.90 / 1 915.80 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезонов 1913/14–1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то 
время нетто весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов); для сезонов 2022/23–2030/31:- (i) верхняя строка – прогноз из OECD/FAO 
Agricultural Outlook (2020-July-16) и (ii) нижняя строка – прогноз из Global Cotton Outlook of the International Center for Agricultural Competitiveness (2021-March-16), 
где:- * акров (acres); ** кип/акр (bales/acre); *** кип (bales); в настоящее время для статистических целей принят нетто вес кипы, равный 480 фунтам (или 217.727 
килограммам). 

 
Свои прогнозы для текущего и последующих сезонов Международный Совещательный Комитет по Хлопку (МСКХ) выводит на 
основании данных, получаемых от своих членов – правительственных органов из стран, в которых массовым объёмом 
производится или перерабатывается хлопок. Модель выведения прогноза среднеарифметического сезонного значения 
Индекса А от Ливерпулской компании Котлук Лимитид (COTLOOK LIMITED) была впервые разработана МСКХ в 1988 и в 
последующие три декады несколько раз подвергалась пересмотру. Текущая модель была разработана в 2007. МСКХ заявляет 
о том, что при формировании прогноза среднеарифметического сезонного значения Индекса А он руководствуется 
следующим:- (i) изменением в течение текущего сезона соотношения запасов урожая в конце сезона к общему потреблению 
для всех стран мира, за исключением материкового Китая (Mainland China); (ii) прошлыми изменениями соотношения запасов 
урожая в конце сезона к общему потреблению для всех стран мира, за исключением материкового Китая; (iii) прошлыми 
изменениями соотношения запасов урожая в конце сезона к общему потреблению отдельно для материкового Китая; и (iv) 
возможными улавливаниями воздействия на мировые цены внутренней политики материкового Китая в периоды с сезона 
1991/92 по 2002/03 и с 2008/09 по текущий сезон. МСКХ пересматривает свой прогноз ежемесячно, и публикует его в первый 
рабочий день каждого месяца в пресс релизах (press release) в отношении общемировых статистических данных по прошлому, 
текущему и предстоящему сезонам; при этом МСКХ публикует сформировавшееся среднеарифметическое значение Индекса 
А для прошлого сезона, а также прогнозы для текущего (с учётом изменений реальных значений Индекса А к этому моменту) и 
предстоящего сезонов, указывая при этом и предположительный ценовой диапазон, в котором будут колебаться значения 
этого индекса. Публикацией предположительного ценового диапазона наряду с прогнозом среднеарифметического значения 
Индекса А МСКХ желает признать тот факт, что в условиях достаточно высокой лихорадочности цен текущая модель 
выведения прогноза может быть менее уместной, нежели в иные сезоны в прошлом. Принятая МСКХ модель расчёта 
прогноза объясняет порядка 80% состоявшихся от года к году изменений в среднеарифметических значениях Индекса А от 
Котлук

®
. Некоторые эксперты полагают, что МСКХ в своём прогнозе среднеарифметического сезонного значения Индекса А от 

Котлук
®
 использует следующее правило:- (i) при обычном мировом развитии ситуации в хлопковой отрасли увеличение на 1% 

соотношения запасов урожая в конце сезона к общему потреблению во всём мире за исключением Китая приводит к 
снижению приблизительно на 1.4% прогнозируемого среднеарифметического сезонного значения Индекса А; (ii) при обычном 
развитии общемировой ситуации в хлопковой отрасли увеличение на 1% соотношения запасов урожая в конце сезона к 
общему потреблению в Китае приводит к снижению приблизительно на одну треть процентного пункта прогнозируемого 
среднеарифметического сезонного значения Индекса А. 
 
В Приложении № 1, расположенном в конце данного раздела книги, представлена информация по странам о периодах 
посевных и уборочных работ, способах сбора урожая, практике использования генетически модифицированного Хлопчатника 
и разновидностях хлопкового волокна по его штапельной длине. Для ряда стран сделана дополнительная разбивка по 
регионам возделывания Хлопчатника в этих странах. 
 
 
ЭФФЕКТИВНОСТЬ ВОЗДЕЛЫВАНИЯ ХЛОПЧАТНИКА 

 
Большинство стран возделывателей Хлопчатника приняли за показатель эффективности его возделывания (Yield) не 
урожайность – количество собираемого с единицы возделываемой площади земли хлопка-сырца (например, тонн с одного 
гектара (т/га) или центнеров с одного гектара (ц/га)), а количество получаемого с этой единицы хлопкового волокна в 
килограммах с одного гектара (кг/га). Под возделывание Хлопчатника во всем мире выделяется от 30 до 35 миллионов 
гектаров земли. В целом, этот показатель практически не изменялся в большую или меньшую сторону с середины 1950-х. 
Начиная с этого времени, за счёт выведения более производительных селекционных сортов Хлопчатника, а также в связи с 
внедрением в процесс возделывания Хлопчатника прогрессивных интенсивных технологий, включая использование 
генетически модифицированного Хлопчатника, средняя эффективность возделывания этой сельскохозяйственной культуры и 
производства хлопкового волокна по всему миру возросла с 234 кг/га до 805 кг/га. В сезон 2001/02 средняя эффективность в 
странах Северного Пояса выросла до 625 кг/га, а в странах Южного Пояса в среднем выросла до 650 кг/га, в ряде стран 
достигнув 700 кг/га. Однако, цифровые показатели эффективности возделывания Хлопчатника сильно отличаются друг от 
друга в разных странах, например, несколько стран получают более тонны хлопкового волокна с одного гектара. 
Эффективность возделывания Хлопчатника в странах Содружества Независимых Государств (СНГ), то есть в бывших 
Средне-Азиатских республиках Союза Советских Социалистических Республик (СССР) в среднем ниже, чем в Китае и США, 
но выше, чем в Индии. Исключением является Туркменистан, который производит только 200 килограммов хлопкового 
волокна с одного гектара земли, что в три раза меньше, чем в Кыргызстане и Узбекистане. 
 
 
ГЕННАЯ ИНЖЕНЕРИЯ И ХЛОПЧАТНИК 

 
Возделывание Хлопчатника сопряжено с большими затратами на приобретение ядохимикатов для борьбы с Чешуекрылыми 
Насекомыми Вредителями и различными Сорняками. В разные периоды созревания и в разных регионах возделывания 
Хлопчатника приходится использовать и разные химикаты, поскольку Вредители тоже бывают разными, например:- 
преобладающими Насекомыми Вредителями являются Хлопковый Коробочный Червь или Хлопковая Совка (Cotton Bollworm – 
Helicoverpa Zea), Табачный Бутонный Червь или Ночная Совка (Tobacco Budworm – Heliothis Virescens), Розовый Червь или 
Хлопковая Моль (Pink Bollworm – Pectinophora Gossypiella) и другие. В странах Средней Азии среди Чешуекрылых Насекомых 
Вредителей по терминологии, применявшейся в бывшем Союзе Советских Социалистических Республик (СССР), 
присутствуют Азиатская Хлопковая Совка (Spodoptera Litura Fabr.), Белокаёмчатый Жук (Graphognatus (Pantomorus) Lencoloma 
Boh.), Большая Хлопковая Тля (Acyrthosiphon Gossypii Mordv.), Карадрина (Spodoptera Exigua Hb.), Люцерновая или Акациевая 
Тля (Aphis Craccivora Koch.), Мальвовая Моль (Gelechia Malvella Hb.), Хлопковая Совка (Helicovera (Heliothis) Armigera Hb.), 
Хлопковая (Бахчевая) Тля (Aphis Gossypii Glov.). Следует заметить, что Латинские названия перечисленных Насекомых 
Вредителей, использованные в 1990-е, могут не совпадать с современными аналогами; кроме того, для обозначения одних и 



тех же Насекомых в разных источниках или странах могут использоваться синонимы на Латинском языке. На разных стадиях 
своего развития эти паразиты поедают верхушечные листья, а также бутоны, завязи, цветки и молодые коробочки 
Хлопчатника. После поедания этих генеративных органов у растения начинают опадать бутоны и цветки, усыхают и опадают 
зелёные коробочки. В коробочках гусеницы уничтожают семена и волоконца, иногда перегородки, загрязняя выделениями 
растущее волокно, которое становится непригодным для текстильной промышленности. 
 
С целью уменьшения затрат на химические реагенты для борьбы с такими паразитами, а также большей устойчивости 
Хлопчатника к Насекомым Вредителям несколько Американских компаний в конце 1980-х начали проводить исследования по 
генетической модификации (ГМ) Растений. В частности, первое разрешение для таких опытов над Томатами (или 
Помидорами) было выдано в США 23 Марта 1988 компании Мансэнто Кампэни (MONSANTO COMPANY; со штабквартирой в 
Сент Луисе (St. Louis), Штат Миссури (MO), США), немногим позже разрешения были предоставлены и на исследования 
других сельскохозяйственных культур. Исследования проводились по нескольким направлениям, а в отношении к Хлопчатнику 
– это были разработки по внедрению БТ гена (Bacillus Thuringiensis) КрайУанЭй.си. (Cry1Ac), гербицидной выносливости и 
стойкости к антибиотикам. Палочка Турингийская (ПТ) или Бациллус Турингиэнсис (Bacillus Thuringiensis) – это одноклеточная 
Бактерия или микроб, широко встречающийся в природе на Земле, но лишь некоторые его разновидности обладают 
естественной эффективной защитой против москитов и гусениц. Ген КрайУанЭй.си. данной Бактерии позволяет самому 
растению в течение своего роста вырабатывать кристаллы протеина, токсичные для некоторых Насекомых Вредителей. 
Протеин, попадая в систему пищеварения Насекомых, убивает их. БТ ген воздействует только на определённые части 
растения, производящие протеин, например, листья, и не попадает в целлюлозу, а волокно рождается обычным – 
неизменённым и без воздействия на него гена. Но генетически модифицированный Хлопчатник не противостоит всем 
Насекомым Вредителям, а действует лишь избранно против тех, на которые приходится больше всего затрат по химической 
обработке, так что какие-то химикаты всё равно приходится использовать, но в значительно меньших количествах. 
 
Первые успехи в этих исследованиях были получены в 1990, когда компания Мансэнто Кампэни вывела семена Хлопчатника с 
БТ геном. В 1992 Департамент Сельского Хозяйства США начал разработку законодательства по использованию генетически 
модифицированных Растений, стойких к воздействию Вредителей. На первой стадии этой работы в 1993 был принят 
Федеральный Акт о Вредителях Растений (Federal Plant Pest Act). В 1995 компания Дэлта энд Пайн Лэнд Ко. (DELTA & PINE 
LAND CO.; со штабквартирой в Скотте (Scott), Штат Миссисипи (Mississippi)) – партнёр компании Мансэнто Кампэни по 
производству семян Хлопчатника предложила для продажи два Селекционных Сорта NuCOTN 33B и NuCOTN 35B, и 
приблизительно 5 700 Американских фермеров закупили их и высадили на площади, превышающей 1.8 миллиона акров. 
Фермеры подтвердили, что использование нового сорта Хлопчатника позволило им увеличить производительность на 7%, при 
этом экономия от использования химикатов составила 33 Доллара с каждого акра посевной площади (в среднем за сезон 
затраты Американских фермеров на химическую обработку составляли 59.47 Долларов на каждый акр или 146.95 Долларов 
на каждый гектар). Лишь 2% фермеров сказали, что не будут приобретать такой хлопок для следующих посевов. Результаты 
первого коммерческого урожая трансгенного Хлопчатника подвигли семенную компанию увеличить посевные площади для 
производства большего количества семян с целью удовлетворения спроса покупателей. Для этого были задействованы две 
её дочерние компании Шурэгроу Энд Пэймэстчё (SUREGROW AND PAYMASTER) и Стоунвил Пэдигри Сид Ко. (STONEVILLE 
PEDIGREE SEED CO.). В Августе 1995 компания Мансэнто Кампэни получила нерегулируемый статус для производства БТ 
Хлопчатника, зарегистрировав его под торговой маркой Болгард

®
 (BOLLGARD

®
). В Феврале 1997 нерегулируемый статус 

получила другая Американская компания Кялдьжин Инк. (CALGENE INC.), ставшая ещё в 1996 дочерней компанией у 
Мансэнто Кампэни после покупки её контрольного пакета акций, для производства БТ Хлопчатника и Хлопчатника с 
гербицидной сопротивляемостью и стойкостью к антибиотикам под собственными зарегистрированными торговыми марками 
Би.Экс.Эн.

®
 (BXN

®
) и Ай.Ар./Би.Экс.Эн.

®
 (IR/BXN

®
). Тогда же у Мансэнто Кампэни была зарегистрирована ещё одна торговая 

марка Рандап Рэди
®
 (ROUNDUP READY

®
) генетически модифицированного (ГМ) Хлопчатника с гербицидной 

сопротивляемостью. Такая сопротивляемость была достигнута путём пересадки гена Бактерии Агробактэриум (Agrobacterium), 
вырабатывающего протеин 5 – enolpyruvyl-shikimate – 3 – phosphate synthase (EPSPS) и нереагирующего на гербициды 
Рандап. Чуть позже ещё одна Американская компания Дюпонт (или Дюпо (DUPONT)) зарегистрировала свои разработки под 
торговыми марками Эс.Ю.

®
 (SU

®
) – в отношении гербицидной сопротивляемости Хлопчатника и Стюэд

®
 (STEWARD

®
) – в 

отношении стойкости к воздействию Вредителей. В результате повышения сопротивляемости Хлопчатника фермеры могут 
использовать более суровые химикаты для борьбы с Сорняками на хлопковых плантациях. 
 
В 1995 Австралийский филиал Американской компании Мансэнто Кампэни получил разрешение на проведение ограниченного 
сева БТ Хлопчатника в Нью Саус Вэлс и Квинсленд на площади 84 000 акров (34 000 гектаров). В Австралии новый сорт 
Хлопчатника был зарегистрирован под торговой маркой Ингард (INGARD) и стал распространяться двумя семенными 
компаниями Катэн Сид Дистрибьютоз (COTTON SEED DISTRIBUTORS) и Дэлтапайн (DELTAPINE). Для возделывания БТ 
Хлопчатника местным фермерам приходилось получать лицензию от Мансэнто Кампэни. В сезон 1996/97 стоимость лицензии 
составляла 245 Долларов за гектар, что приблизительно в 2.5 раза превышало стоимость аналогичной лицензии для 
Американских фермеров. В процессе периода созревания обычного Хлопчатника местным фермерам приходилось 
обрабатывать его химикатами в среднем 8.3 раз, в то время как генетически модифицированный – только 2.64 раз, уменьшив 
затраты на химическую обработку на 67%. Если же пользоваться точными данными, то в зависимости от региона за сезон 
делалось от 3 до 14 опрыскиваний обычного Хлопчатника и от 0 до 8 опрыскиваний БТ Хлопчатника. Таким образом, 
генетически модифицированный Хлопчатник стал использоваться и за пределами США. Весной 1996 БТ Хлопчатник был 
приобретён Мексиканскими фермерами, получившими разрешение властей на использование трансгенного Хлопчатника на 
30% (2 200 акров = 890 гектаров) посевных площадей на Юге Штата Тамаулипас (Estado de Tamaulipas), а в следующий сезон 
было засеяно уже 45 000 акров (18 200 гектаров). В 1996 компании Мансэнто Кампэни, Дэлта энд Пайн Лэнд Ко. и Хёбэй 
Провинчэл Сид Индэстри Груп Корп. (HEBEI PROVINCIAL SEED INDUSTRY GROUP CORP.) организовали совместное 
предприятие в Китае с целью продвижения своей продукции в этой стране. К 1998 предприятие подготовило семена БТ 
Хлопчатника для сева на площади 202 350 гектаров (500 000 акров). Весной 2000 под генетически модифицированный 
Хлопчатник в Китае было отведено уже 700 000 гектаров, а весной 2004 – уже 2 800 000 гектаров. Следующим хлопковым 
регионом, решившим опробовать выращивание генетически модифицированного Хлопчатника, стала Африка. В Зимбабве с 
этой целью компанией Мансэнто Кампэни также было создано совместное предприятие и, кроме него, была задействована 
местная семенная компания – партнёр Дэлта энд Пайн Лэнд Ко.. Испытания по выведению и использованию таких 
Селекционных Сортов Хлопчатника начались в 1997 и в Индии семенной компанией МАЙКО

®
 (Махараштчра Хайбрид Сидз 

Кампэни Прайвэтч Лимитид; MAHYCO
®
 (MAHARASHTRA HYBRID SEEDS COMPANY PRIVATE LIMITED), часть капитала 

которой принадлежала компании Мансэнто Кампэни из США. По мнению местных хлопкоробов использование генетически 



модифицированного БТ Хлопчатника увеличило бы урожайность за счёт сопротивляемости перед поражением коробочки 
Хлопчатника Коробочным Червём. Это поражение сокращало урожайность на 15%. 26 Марта 2002 Правительство Индии 
одобрило культивирование генетически модифицированного Хлопчатника. Стоит отметить, что не только упомянутые 
компании занимаются исследованиями в области генетически модифицированного Хлопчатника. Например, весной 2001 
сотрудниками Китайского Исследовательского Центра Биологических Технологий и Академией Сельскохозяйственных Наук 
города Шицзячжуана был выведен и прошёл экспертизу бивалентный антимолевый трансгенный Сорт Хлопчатника. Два 
внедренных гена позволили Хлопчатнику противодействовать не только Хлопковой Совке, имея при этом более устойчивый и 
продолжительный антимолевый эффект, но и обладать высокой болезне- и засухоустойчивостью. А на 60-й Пленарной 
Сессии Международного Совещательного Комитета по Хлопку, проведённой в 2001 в Зимбабве, комитет признал безопасным 
использование трансгенных Сортов Хлопчатника. 
 
В 2002-м компания Мансэнто Кампэни получила одобрение и через свои дочерние компании стала реализовывать семена 
генетически модифицированного Хлопчатника, в том числе в странах Африки и Южной Америки. Многие исследовательские 
организации и хлопкоробы согласились с тем, что применение биотехнологии наряду с интегрированным использованием 
химикатов, позволяет собирать больший урожай хлопка при меньших затратах, при этом они были уверены также в том, что 
генетически модифицированный Хлопчатник не наносит никакого вреда экологии. Это привело к тому, что география и 
объёмы производства генетически модифицированного Хлопчатника стали расширяться и увеличиваться очень быстрыми 
темпами, например, в сезон 2002/03 доля такого Хлопчатника составила 35% всего мирового производства. По оценке 
некоторых специалистов, отслеживающих ситуацию с производством генетически модифицированной сельскохозяйственной 
продукции, Китай в первой декаде нового тысячелетия стал крупнейшим производителем такой продукции, в которую вошёл и 
Хлопчатник. 
 
К этому времени список компаний, занимавшихся разработкой новых генетически модифицированных Сортов Хлопчатника, 
пополнился. В частности, группа компаний Сынгэнта (SYNGENTA; со штабквартирой в Швейцарии), образовавшаяся в Ноябре 
2000 в результате слияния компаний Новартис Агрибизнэс (NOVARTIS AGRIBUSINESS) и Зэнека Эгрокэмикэлс (ZENECA 
AGROCHEMICALS), очень быстро превратилась в одного из мировых лидеров в области сельского хозяйства. Группа к этому 
моменту имела дочерние структуры более чем в 50 странах мира, в которых работали свыше 20 000 человек. В начале нового 
тысячелетия Сынгэнта твёрдо занимала первое место в мире ранге компаний, специализирующихся на защите Растений, и 
третье место в мире – среди компаний, занимающихся производством особо ценных семян сельскохозяйственных культур 
(high-value commercial seeds). Хлопковая линейка продуктов этой группы компаний состояла из:- Грамоксон
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), Фьюжн
ТЗ

 (Fusion
TM

) и Фьюсылэйд
ТЗ

 Ди.Экс. (Fusilade
TM

 DX). В 2003 Немецкая компания Байэ КропСайэнс А.Ге. 
(BAYER CROPSCIENCE AG), входящая в состав известного химического концерна Байэ (BAYER), предложила семена 
Хлопчатника под зарегистрированной маркой ЛибётиЛинк

®
 (LibertyLink

®
), которые многие страны разрешили к использованию 

своими хлопкоробами. Активным ингредиентом этого Сорта Хлопчатника стал глюфосинат аммония (glusfosinate-ammonium), 
более известный как гербицид Игнайт (Ignite

®
 herbicide). Глюфосинат (glufosinate) или его аммониевая соль (ammonium salt) 

является активным компонентом нескольких неизбирательных системных гербицидов (nonselective systemic herbicides):- Баста 
(Basta), Чалэндьж (Challenge), Финалэ (Finale), Либёти (Liberty) и Рилай (Rely). В Марте 2005 после удачно проведённых 
исследований по пробному использованию генетически модифицированного Хлопчатника Правительство Бразилии 
разрешило его использование в коммерческих целях. 
 
Несмотря на все те преимущества, которые несло в себе применение генетически модифицированного Хлопчатника, да и 
других сельскохозяйственных культур, в мире нашлось множество аппонентов этому. Не только отдельные страны, но и 
целые регионы, например, Европейский Союз (ЕС), крайне отрицательно отнеслись к применению в сельском хозяйстве 
генетически модифицированных культур. И всё же, если разобраться более скрупулёзно, то та же селекция, которую не 
отрицают учёные и правительства этих стран, есть не что иное, как генетическая модификация сельскохозяйственной 
культуры, только осуществляемая в процессе природного отбора или длительного периода научного отбора. Генетическая 
модификация за счёт развития науки и технологий позволяет значительно ускорить эти процессы и произвести сорт с 
необходимыми качественными характеристиками для конкретного региона. Аппоненты генетической модификации пугают 
население страшилками о перерождении человечества в каких-то мутантов, если в сельском хозяйстве будут использоваться 
генетически модифицированные культуры. Но этого не происходит и не происходило в процессе селекционирования 
сельскохозяйственных культур обычными методами. Создавалось впечатление, что эти государства были либо не в состоянии 
сами проводить аналогичные исследования в области генетической модификации, и в этой связи отрицали всё, что делалось 
чужими учёными за границами этих государств, либо производители удобрений и ядохимикатов имели настолько серьёзное 
лобби в правительствах этих стран, что не позволяли им принимать соответствующие решения об одобрении использования 
генетически модифицированных сельскохозяйственных культур. Ведь компании производители различных 
сельскохозяйственных ядохимикатов стали стремительно терять своих постоянных клиентов, которые стали переходить на 
использование генетически модифицированных сельскохозяйственных культур. Власти ЕС, длительное время 
сопротивлявшиеся распространению генетически модифицированной сельскохозяйственной продукции, после серьёзного 
натиска со стороны США и Швейцарии (где такими работами занималась и занимается компания Сынгэнта) в 2004 всё же 
пошли на уступки и разрешили производство такой продукции в странах ЕС. В Ноябре 2006 после восьмилетнего 
рассмотрения жалобы Аргентины, Канады и США на действия ЕС в отношении генетически модифицированной продукции 
Всемирная Организация Торговли (ВОТ) предписала властям ЕС снять все запреты. Это решение распространялось и на 
шесть стран ЕС (Австрию, Германию, Грецию, Италию, Люксембург и Францию), которые проигнорировали предыдущее 
одобрение властями ЕС использования семи генетически модифицированных сельскохозяйственных культур. Как отмечали 
специалисты из ВОТ, использование генетически модифицированной сельскохозяйственной продукции не выявило учёными 
из стран Евопейского Союза никаких побочных научно-обоснованных эффектов, и стало быть использование её не 
противоречило никаким правилам ВОТ. Следует отметить, что с момента первоначального использования в обычном севе 
генетически модифицированной сельскохозяйственной продукции в 1996 статистические показатели её использования 
каждый год росли, практически удваиваясь в объёмах производства. Употребление в культивировании такой продукции 
позволило не только повысить устойчивость к болезням и паразитам и увеличить урожайность, но и оказало благотворное 
воздействие на окружающую среду, в частности на почву и водные ресурсы, поскольку позволило значительно снизить 
использование ядохимикатов. 
 



В 2017 генетически модифицированный Хлопчатник массово возделывался в 15 странах мира, а сама доля производства ГМ 
Хлопчатника превышала 80% от всего производимого в мире Хлопчатника. В настоящее время генетически 
модифицированные БТ Хлопчатник, сопротивляющийся Хлопковой Совке, и терпимый к гербициду (ТГ; herbicide-tolerant (HT)) 
Хлопчатник широко используются в этих 15 странах, разрешивших у себя возделывание таких ГМ Хлопчатников. Между тем 
борьба с другими Насекомыми Вредителями и подавление воздействия Сорняков производились без применения 
биотехнологий, поскольку она в ряде случаев вызывала негативные побочные эффекты. Например, в США началось развитие 
сопротивляемости самих Сорняков и Насекомых Вредителей к биотехнологиям в сфере хлопководства; в Индии и Бразилии 
возросли популяции вторичных Насекомых Вредителей; а в Буркина Фасо произошло снижение качества волокна. Тем не 
менее хлопкоробы в этих странах всё равно продолжали выбирать для возделывания Селекционные Сорта генетически 
модифицированного Хлопчатника, поскольку они помогали им снижать себестоимость и сокращать трудозатраты на его 
возделывание. 
 
 
ДЛИННОВОЛОКНИСТЫЙ ХЛОПЧАТНИК 

 
Практически весь объём производимого в мире хлопка можно отнести к разряду средневолокнистого Хлопчатника, и в 
настоящее время всего лишь 3–4% от общего мирового объёма производства хлопка составляет длинноволокнистый или так 
называемый длинноштапельковый (то есть Хлопчатник с длинным штапельком (long staple Cotton)) или тонковолокнистый 
Хлопчатник (fine fiber Cotton или fine Cotton). Следует отметить, что некоторые общеизвестные мировые организации и 
компании называют такой хлопок длинноштапельковым (long staple cotton) и экстра-длинноштапельковым (extra-long staple 
cotton) (к их числу относятся Депатамент Сельского Хозяйства США и Ливерпулская компания Котлук Лимитид), а другие – 
тонковолокнистым хлопком (к их числу относятся Международный Совещательный Комитет по Хлопку или всевозможные 
селекционные структуры Средне-Азиатских республик бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР)). 
Штапельная длина волокна у длинноволокнистого хлопка может достигать 1-3/4 дюйма (”). 
 
Возделывание длинноволокнистого Хлопчатника осуществляется на поливных землях. Когда-то исключение составлял лишь 
Селекционный Сорт (или Разновидность (Variety)) экстра-длинноволокнистого Хлопчатника под названием Островной (или 
Приморский) Хлопчатник или Хлопчатник из Морских Островов (Sea Island Cotton), производившийся в Соединённых Штатах 
Америки (США) в XIX и начале XX веков. Практически все Селекционные Сорта (или Разновидности (Varieties)) 
длинноволокнистого Хлопчатника требуют достаточно продолжительного периода выращивания. В настоящее время 
основными общеизвестными мировыми Селекционными Сортами длинноволокнистого Хлопчатника являются Американские 
Пима (Pima), Египетские Гиза (Giza) и Суданские Баракат (Barakat) (хотя в прошлом столетии в Судане были распространены 
Селекционные Сорта Сакель (Sakel), а также Селекционный Сорт Лямбёт (Lambert) с намного меньшей длиной волокна, но 
почему-то для удобства относившийся к длинноволокнистому Хлопчатнику). С начала XXI века некоторые 
хлопкопроизводящие страны, например, Израиль и Австралия, при возделывании длинноволокнистого Хлопчатника стали 
массово использовать Американские Селекционные Сорта Пима, ставшие ценовым ориентиром для котирования мировых цен 
на длинноволокнистый хлопок. Кстати, наиболее пополярным в США стал Селекционный Сорт Пима Эс.-1 (Pima S-1), 
выведенный в 1916 группой учёных Университета Аризоны (University of Arizona) под руководством селекционера (plant-
breeder) Доктора Вокэра И. Брайэна (Dr. Walker E. Bryan) на основе скрещивания нагорных разновидностей Перуанского 
Танкис (Tanquis), Американских Пима (Pima), Островного (Sea Island) и Стоунлэндского (Stoneland) Хлопчатника. С середины 
ХХ века в США стали возделывать также ещё один Селекционный Сорт Хлопчатника с длинным штапельком – Супима 
(Supima). Собираемый у таких Селекционных Сортов Хлопчатника хлопок-сырец обычно проходит первичную переработку – 
волокноотделение (или джинирование) на валичных волокноотделителях (или валичных джинах (roller gins)); процесс этот по 
времени занимает гораздо больше времени, нежели волокноотделение на пильных волокноотделителях (saw gins), 
используемых в ряде стран (особенно в Средней Азии) для средневолокнистых сортов Хлопчатника. 
 
Длинноволокнистый Хлопчатник характеризуется не только своей длиной волокна, но также тониной (fineness) и высокой 
крепостью (strength) получаемого волокна. Именно эти показатели качества позволяют производить из длинноволокнистого 
хлопка более тонкую и крепкую пряжу, которая могла бы быть спряденной из хлопка со средней длиной волокна, но при этом 
была бы более грубой на восприятие. Присущая длинноволокнистому Хлопчатнику крепость волокна, насчитывающая выше 
50 тонн на квадратный дюйм (tons per square inch), превосходит крепость любого другого Хлопчатника; и это очень важно 
особенно в том случае, когда речь идёт о крепости конечного продукта. Готовая текстильная продукция из 
длинноволокнистого Хлопчатника, в отличие от любого другого Хлопчатника, получается более тонкой, мягкой, гладкой, и как 
бы лоснящейся при восприятии на ощупь. Кроме того, изготовители текстиля заявляют о том, что долговечность 
использования конечной продукции из такого хлопкового волокна на 50% превышает срок использования продукции из 
средневолокнистого Хлопчатника. 
 
С конца XIX и до середины XX столетий длинноволокнистый Хлопчатник возделывали главным образом в Египте и Судане, 
где он считался чрезвычайно важным сырьём, поскольку являлся ещё и узко специализированным продуктом. В те времена в 
этих двух странах производилось практически 90% от всего объёма мирового производства длинноволокнистого хлопка. 
Вслед за этими двумя странами шло производство длинноволокнистого хлопка в Перу. Эти три страны экспортировали 
львиную долю урожая всего своего Хлопчатника. На четвёртом месте по производству длинноволокнистого хлопка 
находились тогда Соединённые Штаты Америки (США), доля которых составляла мизерную часть. США перерабатывали у 
себя практически весь свой длинноволокнистый хлопок и импортировали его ещё больше, чем производили сами. Первый 
состоявшийся в США урожай длинноволокнистого Хлопчатника Селекционного Сорта Островной (или Приморский) или Из 
Морских Островов (Sea Island Cotton) был выращен в 1790 на Острове Хилтон Хэд (Hilton Head Island) в Округе Бофорт, Штат 
Южная Каролина (Beaufort, State of South Carolina) Вилъйэмом Элыэтом (William Elliott). Обстоятельства вынудили сначала 
группу Американских учёных заняться в 1908 районированием и селекционированием Египетского Хлопчатника, а весной 1912 
и Департамент Сельского Хозяйства Соединённых Штатов (United States Department of Agriculture) спонсировать 
селекционирование и возделывание в штатах Аризона и Калифорния так называемого Американо-Египетского Хлопчатника 
Юма (American-Egyptian Yuma Cotton) и возделывание на Северо-Востоке Штата Техас местного Хлопчатника нового 
Селекционного Сорта Мид (Meade Cotton Variety). Около 1910 в США впервые появился свой Селекционный Сорт экстра-
длинноволокнистого Хлопчатника, получивший название Пима (Pima) в честь Индейцев племени Пима, начавших первыми 
возделывать его на своих территориях в окрестностях Сакатона, Штат Аризона (Sacaton, State of Arizona). Крайне малые 
объёмы длинноволокнистого Хлопчатника производились также на Аравийском Полуострове (Arabian Peninsula) в Британской 



колонии Аден (Colony of Aden или Aden Colony), ставшей таковой после высадки и оккупации территории Королевскими 
Военно-Морскими Силами (Royal Marines) 18 Января 1839, на островах Карибского Моря (Caribbean Sea) в Британской 
колонии Западные Индии (West Indies), где возделывался Островной (или Приморский) Хлопчатник или Хлопчатник из 
Морских Островов (Sea Island Cotton), и Итальянской колонии Сомалилэнд (Somaliland). 
 
В декаду с 1947 по 1956 по данным Иностранной Сельскохозяйственной Службы при Департаменте Сельского Хозяйства США 
(US Department of Agriculture Foreign Agricultural Service) в Египте в среднем за сезон производилось 1 649 000 кип хлопкового 
волокна, из которых 595 000 кип (или 36% от общего количества) в среднем за сезон приходилось на хлопковое волокно с 
экстра-длинным штапельком (extra-long staple). Для сравнения в тот же самый период в США в среднем за сезон 
производилось 13 960 500 кип хлопкового волокна, из которых 365 400 (или 2.6% от общего количества) относилось к 
хлопковому волокну с обычной длиной штапелька (ordinary-long staple) от 1-1/8 до 1-3/16 дюйма (33.2–36.1 миллиметров 
штапельной массодлины), а с экстра-длинным штапельком (extra-long staple) длиной более 1-3/8 дюйма (более 42.1 
миллиметров штапельной массодлины) и того меньше – всего лишь 40 500 кип (или 0.3% от общего количества). 
 
По данным Иностранной Сельскохозяйственной Службы при Департаменте Сельского Хозяйства США в сезон 1956/57 в 
Египте 30–40% урожая Хлопчатника относилось к Селекционным Сортам с экстра-длинным штапельком (extra-long staple 
Cotton Varieties) длиной более 1-3/8 дюйма (более 42.1 миллиметров штапельной массодлины); 20% – со средней длиной 
штапелька (medium-long staple) от 1-1/4 до 1-3/8 дюйма (37.2–42.1 миллиметров штапельной массодлины); оставшиеся 40–
50% – с обычной длиной штапелька (ordinary-long staple) от 1-1/8 до 1-3/16 дюйма (33.2–36.1 миллиметров штапельной 
массодлины). И это, несмотря на то, что весь урожай Хлопчатника, выращиваемый в дельте и долине Реки Нил, местные 
власти классифицировали просто в качестве Хлопчатника с длинным штапельком (long-staple Cotton). В тот момент времени 
Египет производил около 65% от общемирового производства хлопка с длинным штапельком. Вместе с тем общемировое 
производство хлопкового волокна с экстра-длинным штапельком выглядело тогда в среднем за сезон следующим образом:- 
Египет – 583 000 кип (практически половина от общемирового производства), Судан – 442 500 кип (или 39%), Перу – 85 000 
кип (или 7%), и США – 45 500 кип (или 4%). 
 
Во второй половине ХХ столетия ситуация с мировым лидерством в производстве длинноволокнистого хлопка коренным 
образом изменилась за счёт его освоения в Союзе Советских Социалистических Республик (СССР) и в Индии. Ведущую роль 
в мировом производстве длинноволокнистого хлопка стали играть Египет, СССР (в большей мере Узбекская ССР) и Индия. 
Кроме этих стран производством длинноволокнистого хлопка занимались и продолжают заниматься Австралия, Израиль, 
Китай, Перу, Судан, Таджикистан, Туркменистан, Узбекистан и в очень малых объёмах ряд других стран. 
 
После развала СССР в 1991 ситуация на мировом рынке длинноволокнистого хлопка вновь стала меняться. С начала 1990-х 
совокупное возделывание длинноволокнистых селекционных сортов Хлопчатника постоянно снижалось. Так в сезон 1991/92 
объём мирового производства длинноволокнистого хлопка составлял 893 000 тонн (т), но после этого он резко снизился в 
среднем до 500 000 т. Вышеуказанная тенденция в значительной степени явилась следствием снижения интереса к 
длинноволокнистому хлопку из-за непрерывного наращивания произвоства и совершенства химических волокон, 
существенного сокращения производства хлопка в Египте, а также вырождения и снятия с производства определённых 
селекционных сортов Хлопчатника в странах бывшего СССР. В результате, доля стран, некогда входивших в состав СССР в 
мировых поставках длинноволокнистого хлопка сократилась с 30% до менее, чем 5%. Если в сезон 1991/92 страны бывшего 
СССР могли конкурировать по объёмам производства длинноволокнистого хлопка с Египтом, то, например, в сезон 1996/97 их 
урожай был в десять раз меньше, чем в Египте. Эта тенденция отражала весьма прискорбную ситуацию, если брать во 
внимание высокую стоимость длинноволокнистого хлопка, а также производственный потенциал трёх основных стран 
производителей длинноволокнистого хлопка в бывшем СССР. На самом деле, Таджикистан, Туркменистан и Узбекистан 
имеют соответствующую почву и климатические условия для успешного возделывания длинноволокнистых сортов 
Хлопчатника. Например, Узбекские селекционеры вывели самые скороспелые, высокопродуктивные и высококачественные 
сорта длинноволокнистого Хлопчатника. Очевидно, оценив ситуацию, эти страны во второй половине 1990-х начали 
постепенно наращивать объём производства и довели его до 756 115 т в сезон 2002/03. Однако, очень скоро ситуация 
сменилась падением производства, в результате которого Таджикистан и Узбекистан практически перестали заниматься 
возделыванием длинноволокнистого Хлопчатника. А вот Китай в течение 1990-х сначала сократил, но потом увеличил 
производство длинноволокнистого хлопка почти в 10 раз с 8 157 тонн (т) в 1995/96 до 80 000 т в 2002/03. К сезону 2016/17 
объём производства длинноволокнистого хлопка в Китае вырос до 197 000 т. В результате 2010-е основными 
производителями длинноволокнистого хлопка в мире стали США, Китай, Индия, Египет, Таджикистан и Израиль, остальные 
превратились в мелких производителей такого хлопка; но, кстати, среди производителей длинноволокнистого хлопка 
появилась Испания (производство хлопкового волокна с длинным штапельком в сезон 2018/19 составило 5 500 т, а в 2019/20 – 
предположительно 4 000 т). 
 
К середине XX века основными потребителями и переработчиками длинноволокнистого хлопка были текстильщики из 
Бельгии, Германии, Египта (Объединённой Арабской Республики), Индии, Испании, Италии, Соединённого Королевства, 
Соединённых Штатов Америки, Союза Советских Социалистических Республик, Франции, Швейцарии и Японии, оборудование 
и навыки прядильщиков в которых на тот момент времени находились на более продвинутом технологическом уровне. Но 
даже в этих странах имелись существенные различия в отношении возможностей производства пряжи высоких номеров и, 
соответственно, более тонкой конечной текстильной продукции. В Бельгии, например, из длинноволокнистого хлопка 
производили швейные нитки (sewing threads) и пряжу в диапазоне от NE (Английский номер) 36s до 80s, шедшую на 
изготовление поплинов (poplins), ваулей (voiles), постельных простыней (bed sheets), покрытий для электрических кабелей 
(covering for electric cables), и временами вязаных вещей (knitted goods) и трикотажной продукции (hosiery). (Для 
преобразования Английского номера в номер Метрический (NM) используйте формулу:- NM = NE x 1.693 37.) В Германии из 
длинноволокнистого хлопка производили швейные нитки и пряжу в диапазоне от NE 40s до 250s с основным акцентом на 
диапазон от NE 85s до 100s и выше, шедшую на тонкие тканые и вязаные ткани (fine woven and knitted fabrics), раболовные 
сети (fishing nets) и другую продукцию высокого качества. В Индии из длинноволокнистого хлопка производили пряжу от NE 60s 
и выше, шедшую на сверхтонкие полотна (superfine cloths) такие как вуали, кисеи (или малы (mulls)), отборные поплины 
(superior poplins), фасонное ажурное полотно (fancy leno cloth), батисты (lawns), кэмбрик (cambric), ткани для производства 
доти (dhoties), сари (sarees), носовых платков (handkerchiefs), и тому подобного. В Египте из длинноволокнистого хлопка 
производили швейные нитки и гребенную пряжу (combed yarn) в диапазоне от NE 80s до 100s, шедшую на тонкие поплины (fine 
poplins), органди (organdy), муслин (или мазлин (muslin)), ткани для изготовления мужских сорочек (shirts), женских платьев 



(ladies frocks) и тонких носовых платков (fine handkerchiefs), тонкие чулочные изделия (fine hosiery) и плащи (rain coats). В 
Испании из длинноволокнистого хлопка производили швейные нитки и пряжу, шедшую на ткани для зонтов (umbrella fabrics), 
определённые типы бархатов (velvets) и лент (или тесьм (ribbons)), органди (organdies), вуали (veils), батисты (batistes) и 
поплины высокого качества, для смесовки с переработанной шерстью (reworked wool), и определённых типов промышленного 
текстиля (industrial textiles). В Италии из длинноволокнистого хлопка производили швейные нитки и пряжу в диапазоне от NE 
30s до 120s, шедшую на кружева (laces) и качественные ткани для рубашек (shirts), платьев (dresses) и перчаток (gloves). В 
Соединённом Королевстве из длинноволокнистого хлопка производили швейные нитки, грубоватую пряжу для вышивки 
(embroidery yarn) NE 3s, 5s и 9s, несколько тоньшую пряжу NE 30s, шедшую на изготовление чулочных изделий (hosiery), редко 
используемую тонкую пряжу в диапазоне от NE 300s до 400s, шедшую на кружева, и в основном пряжу в диапазоне от NE 50s 
до 100s, шедшую муслин (или мазлин (muslin)), органди, поплины в два сложения (two-fold poplins), габардины (gabardines), 
‘воздухонепроницаемые и непромокаемые’ полотна (‘air-proof and water-proof’ cloths), ткань для зонтов, мужское и женское 
нижнее бельё (men’s and women’s underwear), тонкие фильдекосовые чулки (fine lisle stockings), перчатки, изоляцию (оплётку) 
для тонкой электропроводки (insulation for fine electrical wiring), ленты для пишущих машинок (typewriter ribbons). В 
Соединённых Штатах Америки (США) из длинноволокнистого хлопка производили большей частью пряжу в диапазоне от NE 
60s и выше, шедшую на:- ткани плотного переплетения с глянцевой отделкой (broadcloths), батисты, органди, вуали, саржи 
(twills), сатины (sateens), ткани для носовых платков (handkerchief fabrics), балонные ткани (balloon fabrics), ткани для 
воздушных судов (airplane fabrics), и ленты для пишущих машинок. Из длинноволокнистого хлопка в США производили также 
особенные пряжи (specialty yarns) для кружева, трикотажного полотна для трико (tricot knitting), парашютных строп (parachute 
webbing) и изоляции (оплётки) для тонкой электропроводки (insulation for fine electrical wiring). Кроме того, незначительная 
часть длинноволокнистого хлопка шла на изготовление швейных ниток (sewing threads), к которым предъявлялись 
повышенные требования в отношении крепости (strength) или внешнего вида (appearance), нежели для более утолщённой 
пряжи пониженных номеров NE. Такие более крепкие швейные нитки применялись на высоко скоростных швейных машинах 
(high speed machines) в обувной промышленности при изготовлении обуви, при пошиве изделий из кожи, и тому подобном; а в 
качестве товарной пряжи (sales yarn) – при изготовлении обувных шнурков (shoe laces). В Союзе Советских Социалистических 
Республик (СССР) из длинноволокнистого хлопка производили швейные ники и пряжу в диапазоне от NE 50s и выше, шедшую 
главным образом на изготовление тонкого хлопкового полотна (fine cotton cloth), чулочных изделий (hosiery) и вязаных тканей 
(knitted fabrics). Из этого типа хлопка в СССР производили также пряжу средних номеров (medium counts) для изготовления 
сверхкрепкого технического текстиля (technical textiles of extra strength). Во Франции из длинноволокнистого хлопка 
производили швейные ники и ткацкую и трикотажную пряжу, главным образом, выше NE 60s, хотя некоторые Французские 
прядильщики производили из него пряжу и выше NE 50s; из полученной пряжи ткачи и трикотажники изготавливали тонкие 
тканые и вязаные полотна (woven and knitted goods), из которых производились мужское нижнее бельё (undergarments), 
женское нижнее бельё (lingerie), вуали, кружево, бархаты полотняного переплетения (plain velvets), тесьма (trimmings) и 
эластичные ткани (elastic fabrics). В Швейцарии из длинноволокнистого хлопка обычно производили ткацкую пряжу в 
диапазоне от NE 60s до 80s, шедшую, главным образом, на изготовление муслинов (mousselines), вуалей, поплинов, 
маркизетов (marquisettes) (для мужских сорочек (shirts), женских блузок (blouses), набивного полотна для женских платьев 
(printed cloth for ladies’ dresses), носовых платков, штор (curtains) и вышивок (embroideries)). В Японии из длинноволокнистого 
хлопка производили швейные нитки высокого сорта (high grade sewing threads), кружевные нити (lacing threads), вышивальную 
пряжу (embroidery yarn) и ткацкую пряжу, главным образом, NE 65s и выше, шедшую на изготовление ткани плотного 
переплетения с глянцевой отделкой высокого сорта (high grade broadcloth), батистов, вуалей (включая органди (organdy), и 
ткани для женских перчаток (women’s gloves). 
 
В настоящее время в качестве основных потребителей длинноволокнистого хлопка выступают Египет (39% от общего объёма 
переработки длинноволокнистого хлопка), Индия (33%), Китай (11%), США (9%) и Япония (5%), Бангладеш (2%). Для 
сравнения:- Узбекистан производит 2.2% от общего объёма производства, а перерабатывает 1.9% от общего объёма 
потребления длинноволокнистого хлопка. Каждый сезон разница в производстве и потреблении длинноволокнистого хлопка 
составляет приблизительно 220 000 т переходящих остатков. 
 

Развитие Ситуации С Производством Длинноволокнистого Хлопчатника По Сезонам, 
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1980 / 81  519 5 95 4 22 139 55 23   139 9 872 

1981 / 82  490 4 164 6 19 169 84 17   169 8 961 

1982 / 83  452 4 194 10 9 196 90 21   196 8 984 

1983 / 84  394 4 192 11 0 202 83 21   202 10 915 

1984 / 85  393 3 299 13 15 198 79 28   198 6 1 034 

1985 / 86  430 7 221 15 22 306 67 34   306 9 1 110 

1986 / 87  397 17 255 15 28 313 73 45   313 10 1 153 

1987 / 88  347 13 218 25 11 371 42 62   371 13 1 102 

1988 / 89  307 19 180 25 25 390 41 73   390 11 1 069 

1989 / 90  285 31 209 35 33 256 49 151   256 11 1 060 

1990 / 91 3.1 292 16 175 57 27  14 78 76 133 298 12 969 

1991 / 92 2.7 288 2 141 50 18  13 87 59 98 123 16 893 

1992 / 93 3.5 354 5 151 15 8 – 17 111 35 60 82 11 848 

1993 / 94 3.8 411 5 110 28 10 – 7 83 25 25 62 9 776 

1994 / 95 3.9 251 5 87 15 9 – 15 74 26 5 24 9 518 

1995 / 96 6.8 238 7 123 8 22 – 18 80 21 9 20 11 557 

1996 / 97 8.0 341 12 63 17 30 – 23 115 19 2 18 14 655 

1997 / 98 7.0 338 9 110 31 9 – 18 119 13 17 25 13 702 



1998 / 99 4.5 226 5 115 14 2 – 13 96 10 12 9 11 514 

1999 / 00 4.9 230 10 100 17 10 – 12 147 7 17 12 10 570 

2000 / 01 3.3 208 8 85 62 13 – 19 85 10 20 11 9 528 

2001 / 02 8.0 313 19 80 97 6 – 27 152 18 30 15 13 770 

2002 / 03 1.4 287 17 60 67 4 – 45 148 33 20 17 6 701 

2003 / 04 0.1 197 9 70 101 4 – 42 94 17 27 17 4 583 

2004 / 05 0.4* 290 15 70 112 8 – 44 162 14 23 15 5* 758 

2005 / 06 0.3* 202 13 52 119 14 – 37 137 8 12 12 4* 609 

2006 / 07 0.3* 211 20 69 178 17 – 31 167 10 26 14 6* 755 

2007 / 08 0.3* 222 18 78 153 16 – 13 185 8 26 13 5* 738 

2008 / 09 0.3* 105 8 77 108 7 – 10 94 4 23 3 5* 444 

2009 / 10 0.3* 95 7 77 111 5 – 2 87 1 21 2 5* 412 

2010 / 11 0.5* 133 7 63 125 14 – 4 110 1 20 2 6* 485 

2011 / 12 1.0* 185 16 70 130 9 – 16 185 1 18 2 7* 641 

2012 / 13 0.6* 109 14 70 60 9 – 3 170 2 18 2 6* 461 

2013 / 14 – 94 11 76 38 8 – 1 138 2 17 2 5* 390 

2014 / 15 – 110 14 88 65 6 – 0 123 0 20 2 9* 436 

2015 / 16 – 54 17 94 125 11 – 0 94 1 23 1 8* 427 

2016 / 17 – 35 13.7 91 197 9 – 1 124 1 26 1 8* 507 

2017 / 18 – 68 12.7 78 70 9 – 1 152 1 28 1 6* 427 

2018 / 19  124 9* 72 60 9 – 1 174 1 17 1 5.5* 476 

2019 / 20  72 7.8* 68 40 9 – 1 149 1 17 1 4* 375 

2020 / 21  58 7.95* 85 24 9 – 1 120 1 17 1 3.5* 331 
Источники:- International Cotton Advisory Committee; * Cotlook Limited (среди Других указывает Испанию) 
 
 
ГОСУДАРСТВЕННОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ И ПОДДЕРЖКА 

 
Впервые официальная поддержка национальной экономики и фермеров (в том числе) в отношении продукции из хлопка была 
проявлена в Великобритании в 1700. Именно тогда в ответ на многочисленные протесты производителей текстильной 
продукции из шерсти, а также фермеров, выращивавших овец, Статхаудер (или Наместник) Объединённых Провинций 
Нидерландов (Stadhouder of the United Provinces of the Netherlands) и Король Великобритании Вилъйэм III (William III), 
известный также как Вилъйэм Хэнри (William Henry) утвердил первый закон, прямо запрещавший привоз текстильной 
продукции из хлопка. Следующий закон был принят там же в Великобритании в 1712; на сей раз он запрещал использование 
всех тканей с набивным рисунком. А в 1721 Парламент Англии принял третий закон, налагавший по 5 Фунтов Стерлингов для 
носителей одежды (wearers) и по 20 Фунтов Стерлингов для поставщиков (vendors) на каждое изделие из хлопка. С 
аналогичным сопротивлением продвижение на рынки текстильной продукции из хлопка столкнулось и во Франции, местные 
власти которой лоббировали интересы производителей текстильной продукции из шёлка. Однако, из-за отсутствия пошлин и 
ограничений на ввоз текстильной продукции из хлопка в Нидерландах, она по-прежнему попадала на рынки континентальной 
Европы, в том числе и Великобритании, но уже, будучи неучтённой. В конце концов это привело к тому, что все искусственные 
ограничения торговли текстильной продукцией из хлопка в Великобритании стали неэффективными, и введённые запреты 
были сняты. 
 
30 Октября 1947 правительствами ряда развитых стран было заключено Генеральное Соглашение по Тарифам и Торговле 
(ГСТТ) (General Agreement on Tariffs and Trade (GATT)) с целью упорядочения мировой торговли. Соглашение вступило в силу 
с 01 Января 1948. 15 Апреля 1994 в ходе переговоров в рамках Уругвайского Раунда (Uruguay Round) было заключено 
соглашение о преобразовании ГСТТ во Всемирную Организацию Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995. Учитывая общность 
интересов, отдельные государства сформировали в рамках Всемирной Организации Торговли Кэинзскую Группу (CAIRNS 
GROUP), названную так по месту её создания – Кэинз (или Кайрнс (Cairns)), Австралия; а из-за количества участников её 
называют ещё Группой из 21. Среди членов этой группы – Австралия, Аргентина, Бразилия, Индия, Индонезия, Канада, Китай, 
Колумбия, Малайзия, Новая Зеландия, Парагвай, Таиланд, Уругвай, Фиджи, Филиппины, Чили, ЮАР и другие страны, 
объединяющие в общемировом масштабе 65% сельскохозяйственных производителей различной продукции. Эти страны не 
субсидируют своё сельское хозяйство и, в свою очередь, потребовали от США, Европейского Союза (ЕС) и Японии прекратить 
прямую государственную поддержку своего сельскохозяйственного сектора экономики и снять все барьеры на пути импорта 
сельскохозяйственной продукции из развивающихся стран. Развитые государства, состоявшие членами этой организации, 
пообещали отказаться от протекционисткой политики. Из-за государственной поддержки развитыми странами своих фермеров 
и заполнения внутренних рынков этих государств субсидированным Хлопком, Рисом, сахаром и другими 
сельскохозяйственными продуктами Бразилия, например, ежегодно теряет 1.5 миллиарда Долларов США, поставляя в США 
среди прочего апельсины и соки-концентраты, облагаемые при ввозе значительными импортными пошлинами. Страны 
Африканского континента оценивают свои косвенные убытки в десятки миллиардов Долларов США, упрекая при этом 
государства с развитой экономикой в двуличии:- с одной стороны, заявляют о помощи в борьбе с голодом и различными 
болезнями, а с другой стороны способствуют нехватке продовольствия, а также распространению и развитию болезней 
удушением аграрного сектора экономики этих стран. Начавшийся в рамках ВОТ в Ноябре 2001 в столице Катара Дохавский 
Раунд Развития (Doha Development Round) переговоров продолжил решать вопросы по обеспечению принципов свободной и 
справедливой торговли между странами с разным уровнем развития экономики, а также по беспрепятственному доступу 
сельскохозяйственной продукции, готовых товаров и услуг на рынки развитых стран. В 2004 руководства США и ЕС заявили о 
том, что пойдут на определённые уступки по сокращению субсидий сельского хозяйства в своих стран, но лишь в том случае, 
если и страны Кэинзской Группы также пойдут на уступки со своей стороны и снизят тарифы на готовые изделия из этих стран. 
В ходе очередных переговоров в рамках Дохавского Раунда, состоявшихся в Гон Конге на 6-й Конференции Министров ВОТ 
(WTO Ministerial Conference) 18 Декабря 2005, министры торговли из 149 стран приняли совместное решение об отмене 
развитыми странами в 2006 всех форм субсидий на экспорт хлопка (cotton export subsidies), а к 2013 полностью отказаться от 
субсидий на экспорт сельскохозяйственной продукции (agricultural export subsidies). Дохавский Раунд стал девятым в рамках 
ВОТ; встречи участников и переговоры проводились в разных странах с определённой переодичностью в течение нескольких 
лет. Однако же, несмотря ни на какие решения, они так и не привели ни к каким существенным результатам. США, продолжая 
оказывать поддержку своим фермерам, всячески затягивали как переговоры, так и принятие решений, навязывая другим 
странам изначально невыгодные условия в попытке продолжения поддержки своего сельского хозяйства на государственном 
уровне. А очередная встреча переговорщиков, состоявшаяся в Июле 2008, из-за разногласий сторон по вопросу защитных 



пошлин на ввоз сельскохозяйственной продукции вообще закончилась провалом. Еврокомиссар по торговле вынужден был 
констатировать тот факт, что переговоры на эту тему не возобновятся в обозримом будущем. Это стало первым случаем 
провала многосторонних торговых переговоров. Многие участники были вынуждены сделать заявления об опасности 
возрождения протекционистских настроений в разных странах мира и необходимости продолжения переговоров в рамках 
Дохавского раунда. 
 
Говоря о государственной поддержке фермеров, следует учитывать также прямую и косвенную государственную поддержку 
переработчиков сельскохозяйственной продукции. Косвенная поддержка государства проявляется в наложении ввозных 
пошлин (import duties), разных ставок действующего налога на добавленную стоимость (НДС) (value added tax (VAT)) и в 
возных квотах на ту или иную продукцию, и в особенности ту, которую данная страна производит у себя сама. В любом случае 
производство хлопка опирается на его потребление. Согласно статистике ВОТ текстиль и одежда являются основными 
компонентами международной торговли, например, их мировой экспорт в 2001 составил 342 миллиарда Долларов США или 
5.8% от общего мирового экспорта различной продукции. Производство и продажа текстильной продукции сопряжены с целым 
рядом международных договоров и соглашений, регламентирующих квоты – импортные потенциалы того или иного региона. 
Так, например, установленные ранее Мульти-Волоконной Договорённостью (МВД) (Multi-Fibre Arrangement (MFA)) в рамках 
Генерального Соглашения по Тарифам и Торговле (ГСТТ) квоты на импорт текстильной продукции в страны члены ВОТ для 
стран членов этой же организации в соответствии со вступившим в силу с 01 Января 1995 новым Соглашением по Текстилю и 
Одежде (СТО) (Agreement on Textiles and Clothing (ATC)) решено было оставить до 31 Декабря 2004. С 01 Января 2005 для 
стран участниц ВОТ были сняты все ограничения на импорт текстиля и одежды из стран участниц ВОТ. А ограничения 
существовали немалые, например, только в ЕС в 2004 действовало 210 квот для 11 стран. Некоторые международные 
эксперты из США и ЕС незадолго до вступления соглашения в силу предположили, что вступление Китая в ВОТ и отмена в 
2005 квот среди участников ВОТ приведёт к повышению доли Китайской текстильной продукции на мировом рынке с 15% до 
40%. В попытке развеять такие страхи Китай с 01 Января 2005 ввёл экспортные пошлины на 148 наименований текстильной 
продукции, экспортируемой в страны ЕС, США и Гон Конг, и ставки которых находились в пределах 0.2–0.5 Юаней (0.024–0.06 
Долларов США). Следует, наверное, привести пример для лучшего понимания размера этих пошлин:- пошлина на мужские 
костюмные рубашки, стоящие в среднем 10 Долларов США, составила всего лишь 0.20 Долларов США. За первый квартал 
2005 в страны ЕС было завезено Китайской текстильной продукции по ряду позиций на 530% в годовом исчислении больше, 
чем за предыдущий год. И это ещё не было пределом, учитывая несущественные ставки установленных Китаем экспортных 
пошлин. Ряд экспертов продолжали уверять, что к концу 2005 импорт текстильной продукции из Китая по ряду позиций 
превысит 900% в годовом исчислении. Приблизительная ситуация стала складываться и в США. Конечно, это стало серьёзной 
проблемой в плане конкуренции и вынудило текстильщиков производить более качественную, модную (поскольку Китайские 
производители на тот момент не являлись её законодателями) и при этом менее дорогостоящую продукцию, а для этого 
пришлось заниматься и переоборудованием своих производств. Тех, кто не справлялся с новыми условиями рынка, ждало 
банкротство. В первую очередь среди обанкротившихся производств оказались текстильщики из стран ЕС и США, в которых 
рабочая сила была достаточно высокооплачиваемой. Так, за первые четыре месяца 2005 в США обанкротились 18 
текстильных производств, в результате чего потеряли работу 16 000 человек. Чтобы приостановить тенденцию на закрытие 
собственных текстильных производств США, игнорируя вступившее в силу с 01 Января 2005 соглашение об отмене 
ограничений, в середине Мая 2005 снова ввели квоты сначала на три, а затем ещё на четыре группы текстильной продукции 
из Китая. К этому времени большинство государственных деятелей из стран ЕС также стали требовать от руководства 
Европейского Союза введения ограничительных мер на импорт Китайского текстиля и в первую очередь на футболки и 
льняную пряжу. В ответ на такие заявления Генеральный Директор ВОТ высказал своё мнение о происходящем, обвинив 
Европейских и Американских политиков и экономистов в том, что они задолго до вступления в силу соглашения об отмене 
ограничений сами подписали его и должны были заблаговременно подготовиться к этому, и соответственно не имеют права 
требовать от ВОТ обратных действий. А некоторые Американские и Европейские эксперты советовали своим правительствам 
перевести концентрацию внимания на производство высокотехнологических товаров и запустить государственные программы 
по переквалификации увольняемых текстильщиков или социальные программы для их поддержки. Несмотря на эти 
заявления, и ЕС вслед за США 20 Мая 2005 ввели квоты на две группы текстильной продукции из Китая. Под таким 
международным напором власти Китая сначала заявили о введении с 01 Июня 2005 увеличенных в 5 и более раз экспортных 
пошлин на свою текстильную продукцию. Буквально накануне этой даты 30 Мая 2005 в ответ на усиливавшееся давление 
США и ЕС Китайские власти вовсе отменили экспортные пошлины на свою текстильную продукцию. Между Китаем и США и 
ЕС стала разворачиваться текстильная война. Однако, уже 10 Июня 2005 в ходе переговоров на встрече в Шанхае, Китай 
высокопоставленные представители ЕС и Китая договорились об ограничении импорта Европейским Союзом Китайского 
текстиля до конца 2008 с тем, чтобы за это время текстильная отрасль ЕС смогла бы предпринять шаги для нормализации 
ситуации. Стороны договорились о том, что рост привоза Китайской текстильной продукции по десяти основным товарным 
группам в страны ЕС не будет превышать 8–12.5% в год. Хотя правила ВОТ предписывали стране, получившей жалобу о 
чрезмерном росте экспорта своей продукции в ту или иную страну участницу ВОТ, ограничить рост таких поставок до уровня 
7.5% от объёма экспорта в предшествовавший год. Такое ограничение должно было вводиться с того момента, как страна 
поставщик соответсвующей продукции получала требования о начале консультаций. Вводимые барьеры должны были 
действовать до конца текущего года, а затем могли продлеваться ещё на два года. Согласно данным обзора ВОТ о мировой 
торговле за 2005, опубликованного в Июле 2006, выяснилось, что благодаря отмене с 01 Января 2005 барьеров на движение 
текстиля в рамках ВОТ привоз Китайского текстиля в США вырос на 43%, в Европу – на 44%, а привоз Индийского текстиля в 
США вырос на 25%, в Европу – на 19%. Необходимо отметить, что в развивающихся странах до 2005 действовали более 
высокие ставки ввозных пошлин на текстильную продукцию, нежели в развитых странах. Например, в 2001 эти ставки 
составляли в Аргентине – 35%, Бразилии – 35%, странах ЕС – 7.9%, Индии – 87.8%, Индонезии – 39.9%, Канаде – 12.4%, США 
– 8.9%, Таиланде – 29.2%, Японии – 6.8%. Своего рода заградительные ставки пошлин были установлены с целью поддержки 
местных производителей. Но кроме пошлин встречались также и нетарифные барьеры, ограничивавшие ввоз текстильной 
продукции. Среди таких барьеров встречались дополнительные сборы сверх установленных ввозных пошлин, никчёмные 
технические требования или стандарты, требования минимальной привозной цены, предвзятая и затяжная предотгрузочная 
инспекция, дорогостоящее или оспариваемое выполнение установленных правил, процедур или норм по сертификации 
происхождения товаров, никчёмные требования или нормы в отношении маркировки и бирок на товарах, а также местные 
субсидии. Новый торговый раунд ВОТ, открывшийся в Дохе, Катар в Ноябре 2001, рекомендовал начать снижение 
максимальных ввозных пошлин на текстильную продукцию до 15% и менее в развивающихся странах участниц ВОТ. Это в 
большей мере относилось к странам членам Международного Бюро по Текстилю и Одежде (МБТО) (INTERNATIONAL 
TEXTILES AND CLOTHING BUREAU (ITCB)) среди которых были Аргентина, Бангладеш, Бразилия, Вьетнам, Гватемала, 
Гондурас, Гон Конг, Египет, Индия, Индонезия, Китай, Колумбия, Корейская Народно-Демократическая Республика, Корея, 



Коста Рика, Макао, Мальдивы, Мексика, Пакистан, Парагвай, Перу, Таиланд, Уругвай, Шри Ланка, Эль Сальвадор. 
Подписанное странами участницами ВОТ соглашение об аннулировании квот на текстильную продукцию с 01 Января 2005, 
уже в начале нового тысячелетия серьёзно ударило по текстильной промышленности развитых стран Европы и Северной 
Америки. После вступления Китая в члены ВОТ на рынки этих стран стала поступать дешёвая Китайская продукция. 
Множество фабрик производителей текстиля были вынуждены закрыться, не справившись с конкуренцией и спровоцировав 
тем самым рост безработицы. Несомненно, что процесс этот ещё более усилился после вступления в силу упомянутого ранее 
соглашения. 
 
Ситуацию со вступлением Китая в члены ВОТ усугубляло ещё и то, что начиная с 1994, Правительство Китая поддерживало 
на неизменном уровне 8.277 7 курс Юаня к Доллару США. Международные эксперты считали этот курс заниженным как 
минимум на 40%. В этой связи невозможно было конкурировать с Китайскими экспортёрами различной продукции, в том числе 
и текстильной. Руководство стран большой семёрки (G7) и национальные профсоюзные лидеры, и, главным образом, США 
неоднократно обращались к Китайским властям о проведении реформ в банковском секторе страны с тем, чтобы курс Юаня к 
Доллару США и другим валютам определялся бы рынком, исходя из текушей ситуации. Монетарные власти США считали 
недооценённость Юаня основной причиной возникновения дефицита торгового баланса США. В результате длительных и 
многочисленных встреч и переговоров 01 Октября 2004 главы Казначейства и Федеральной Резервной Системы США ещё раз 
встретились с Министром Финансов и руководителем центрального банка Китая. По результатам переговоров было сделано 
совместное заявление, в котором говорилось, в частности о подтверждении решения Китая постепенно перейти к рыночному 
гибкому образованию валютного курса страны, но после проведения ряда реформ в банковском секторе страны с целью его 
защиты от возможной нестабильности, которая может возникнуть в связи с таким переходом. По мнению многих Китай под 
последней формулировкой отсрочил дату этого перехода на неопределённое время. Тем не менее, продолжавшееся 
давление на Китай и угроза введения в США высоких ставок ввозных пошлин (до 27.5%) на продукцию из Китая вынудили 
власти страны начать в Июне 2005 реформу привязки Юаня к некоей корзине валют (главным образом, Доллару США, Евро и 
Японской Йене) с тем, чтобы в последствии определять курс национальной валюты в соответствии с ситуацией на мировых 
финансовых рынках. За основу расчёта Китайские власти решили взять практику привязки Сингапурского Доллара к корзине 
валют взаиморасчётов Сингапура с другими странами мира, являющимися торговыми партнёрами этой страны, в пропорции 
от объёмов этих взаиморасчётов. Несмотря на все ранее сделанные заявления Китайских официальных представителей, 21 
Июля 2005 Китай всё же приступил к переоценке своей валюты, укрепив её для начала на 2% и разрешив дневной лимит 
колебаний курса сначала не более 0.3%, чуть позже (в Июле 2005) для Евро, Йены и других валют, за исключением Доллара 
США, дневной лимит колебаний был расширен до 1.5%, а с 23 Сентября 2005 – до 3%. Как и предполагалось, Китай снял 
жёсткую привязку своего Юаня по отношению к Доллару США и распространил её на корзину валют, состоявшую в основном 
из Долларов США, Евро, Японских Йен, Корейских Вон, а также Долларов Сингапура, Фунтов Стерлингов Соединённого 
Королевства, Ринггитов Малайзии, Рублей России, Долларов Австралии и Батов Таиланда без указания подробностей о 
процентном весе каждой из них. За весь 2007 Китайский Юань подорожал на 7%, а за первый квартал 2008 – на 4.5% и 
составил 6.992 Юаня за Доллар США. В Апреле 2008 центральный банк Китая, борясь с инфляцией (достигшей 8.7% – самого 
высокого уровня за последние 11 лет) и замедлением темпов роста национальной экономики, стал ускоренными темпами 
укреплять свою валюту. Укрепление Юаня позволило уменьшить рост расходов на импортируемое сырьё, котируемое и 
закупаемое за Доллары США. 
 
Современная государственная поддержка производителей и экспортёров хлопкового волокна осуществляется в двух 
направлениях. Первое, когда государство субсидирует фермеров, гарантируя им определённый доход независимо от 
снижения цен на хлопок на мировом рынке. Второе, когда государство предоставляет гарантии или льготы при вывозе 
хлопкового волокна за рубеж. Согласно заявлению Международного Совещательного Комитета по Хлопку, сделанному на 61-
м Пленарном Совещании в Октябре 2002, в сезон 2001/02 правительства 14 стран оказывали помощь по доходам и ценовой 
поддержке своих хлопкоробов по программам государственных субсидий. Девять из этих стран производили в среднем более 
60% всего мирового хлопка, к их числу относились:- Бразилия, Греция, Египет, Индия, Испания, Китай, Мексика, США, Турция 
и ряд других. В сезон 2001/02 совокупный объём мировых субсидий достигал почти 6.5 миллиардов Долларов США, что само 
по себе было сопоставимо с более четвертью глобальной стоимости его производства. В результате те страны, которые не 
осуществляли государственной дотации хлопковой отрасли, находились явно вне рамок конкуренции со своей продукцией на 
мировых рынках. По данным того же Международного Совещательного Комитета по Хлопку за 2005 53% производимого в 
мире хлопка субсидировалось государством. 
 
В начале нового тысячелетия по вопросу государственной поддержки фермеров разгорелись серьёзные дебаты и споры 
среди правительств развитых и развивающихся государств. Страны, оказывающие поддержку своих фермеров, заявляли 
через своих официальных лиц, что поддержка своих граждан является неотъемлемым правом и обязанностью правительства 
любой страны. Вместе с тем правительства разных стран по-разному относятся к отечественным производителям независимо 
от своих желаний и, как правило, большинство из них просто не в состоянии оказывать поддержку в виде субсидий и иных 
дотаций. Что касается США, то начиная с 1990, Правительство страны непрестанно увеличивало финансовую поддержку 
своих хлопкоробов с 18.5 миллионов до 63 миллионов Долларов в 1998, а в сезон 2012/13 она и вовсе составляла 563 
миллиона Долларов США. Американским фермерам гарантированы минимальные закупочные цены на сельскохозяйственную 
продукцию, включая хлопок, за счёт того, что правительство в законодательном порядке устанавливает намеченную цену 
хлопка (target price of cotton) независимо от мировой цены. Так для хлопкового волокна Правительство США гарантировало 
фермерам стоимость порядка 52 центов за фунт (1 146 USD/T). Такая ситуация постоянно приводит к избыточному 
предложению хлопка на мировых рынках, поскольку на Американских хлопкоробов не оказывают никакого воздействия 
обычные факторы спроса и предложения. Не каждое государство может позволить себе осуществлять такие программы 
поддержки фермеров; мало того, ряд стран до сих пор осуществляют государственное регулирование производства и/или 
торговли хлопком, например:- Египет, Индия, Китай, Пакистан, Таджикистан, Туркменистан, Узбекистан и другие. 
Оказываемые субсидии в определённой мере оказывают влияние и на снижение мировых цен на хлопковое волокно. В 
качестве подтверждения служит тот факт, что руководство Международного Совещательного Комитета по Хлопку на 
прошедшей в Июле 2002 международной конференции высказало мнение о том, что если бы не программы субсидий, то 
средняя цена хлопка должна была бы быть не 42 цента за фунт (926 Долларов США за тонну), а на 74% выше, то есть 73 
цента за фунт (1 611 Долларов за тонну). В 2005 Американские налогоплательщики оплатили порядка 4.2 миллиардов 
Долларов в качестве субсидий своим хлопкоробам. Аналитики из Австралии, не занимающейся субсидированием хлопковой 
отрасли, подсчитали, к примеру, что если бы США отказались от субсидирования, то цены на хлопок-сырец и само его 



производство в Австралии возросли бы на 7%, доходы Австралийских хлопкоробов возросли бы на 19%, а выручка от 
реализации хлопка возросла бы на 177 миллионов Австралийских Долларов. 
 
Современная государственная поддержка своей национальной хлопковой отрасли в разных странах может быть 
представлена разными мерами; в этой связи субсидии в неё могут включать прямую поддержку производству (direct support to 
production), защита границы (border protection), субсидии на страхование урожая (crop insurance subsidies), и механизмы 
минимальной цены поддержки (minimum support price mechanisms). К мерам прямой поддержки производству хлопка относятся 
оплата удобрений (fertilisers), хранения (storage), транспортировки (transportation), услуг по классировке (classing services) и 
прочих расходов на маркетинг (other marketing costs). Замечено, что в сезоны с высокими ценами на хлопок субсидии имеют 
тенденцию к снижению, в то время как в сезоны с низкими ценами на хлопковое волокно субсидии имеют тенденцию к 
повышению. Например, в сезон 2016/17 из-за повышения цены на хлопок уровень государственной поддержки снизился до 
USD4.454 миллиардов или на 39% в сравнении с предыдущим сезоном; десять стран, оказывавших поддержку своим 
хлопкоробам в сезон 2016/17 субсидировали возделывание Хлопчатника и производство хлопкового волокна из расчёта 18 
центов Доллара США за фунт (cents/pound). В сезон 2017/18 уровень государственной поддержки поднялся до USD5.509 
миллиардов; десять стран, оказывающих поддержку своим хлопкоробам в сезон 2017/18 субсидировали возделывание 
Хлопчатника и производство хлопкового волокна из расчёта 17 центов Доллара США за фунт. В сезон 2018/19 уровень 
государственной поддержки ещё немного повысился до USD5.739 миллиардов; одиннадцать стран, оказывающих поддержку 
своим хлопкоробам в сезон 2018/19 субсидировали возделывание Хлопчатника и производство хлопкового волокна из расчёта 
15 центов Доллара США за фунт. По предварительным данным в сезон 2019/20 уровень государственной поддержки возрос 
почти на 39% в сравнении с предыдущим сезоном до USD7.975 миллиардов; одиннадцать стран, оказывающих поддержку 
своим хлопкоробам в сезон 2018/19 субсидировали возделывание Хлопчатника и производство хлопкового волокна из расчёта 
20 центов Доллара США за фунт. 
 
Секретариат Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ), начиная с сезона 1997/98, время от времени 
публикует в своих изданиях статистику, касающуюся государственной поддержки хлопковой отрасли; и вот как она выглядела 
по состоянию на Декабрь 2020:- 
 

Долгосрочная Поддержка, Обеспечиваемая Правительствами Хлопковому Сектору* 

Сезон 
Мировое Производство Хлопкового 

Волокна, 
в Метрических тоннах 

Среднестатистический Показатель 
Государственной Поддержки с 

Пересчётом на Волокно, 
центов Доллара США на фунт 

Совокупная Государственная 
Поддержка, 

в Долларах США 

1997 / 98 20 181 000 9 4 108 000 000 

1998 / 99 18 810 000 14 5 772 000 000 

1999 / 00 19 193 000 16 6 588 000 000 

2000 / 01 19 527 000 11 4 833 000 000 

2001 / 02 21 667 000 13 6 446 000 000 

2002 / 03 19 580 000 12 4 193 000 000 

2003 / 04 21 129 000 7 3 270 000 000 

2004 / 05 26 989 000 10 6 114 000 000 

2005 / 06 25 678 000 11 6 008 000 000 

2006 / 07 26 832 000 9 5 045 000 000 

2007 / 08 26 162 000 4 2 292 000 000 

2008 / 09 23 550 000 11 5 492 000 000 

2009 / 10 22 309 000 6 3 155 000 000 

2010 / 11 25 868 000 3 1 477 000 000 

2011 / 12 27 855 000 8 4 866 000 000 

2012 / 13 27 078 000 12 7 351 000 000 

2013 / 14 26 224 000 11 6 513 000 000 

2014 / 15 26 234 000 18 10 653 000 000 

2015 / 16 21 477 000 15 7 321 000 000 

2016 / 17 23 079 000 9 4 454 000 000 

2017 / 18 26 714 000 9 5 509 000 

2018 / 19 25 682 000 10 5 739 000 

2019 / 20** 26 185 000 14 7 975 000 
Примечания:- * Учитываются только программы по доходу и поддержке цены; кредитование и иная поддержка не учитываются; ** Предварительно. 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 

Мировое Производство Хлопка (Общее, При Поддержке, 
Без Поддержки), миллионов тонн 

Поддержка Хлопковому Сектору и Цены, 
Миллиардов Долларов США и Индекс А в центах за фунт 

 
 
 

  
World Cotton Production Under Assistance Assistance To The Cotton Sector And Prices 



  
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
Приведённые графики МСКХ, отображающие данные в отношении государственной поддержки возделывания Хлопчатника на 
осень 2019 (верхняя строчка таблицы) и 2020 (нижняя строчка талицы), позволяют более наглядным образом 
продемонстрировать общемировую ситуацию с конца ХХ века. 
 
 
КОТИРОВАНИЕ МИРОВЫХ ЦЕН НА ХЛОПКОВОЕ ВОЛОКНО 

 
Ценообразование хлопка зависит от Разновидности Хлопчатника, сорта полученного из него хлопкового волокна, штапельной 
длины и ряда других параметров качества этого волокна. До начала 2010-х основу мирового экспортируемого хлопкового 
волокна составляло волокно из Американского Нагорного Хлопчатника (Upland Cotton), но достаточно серьёзное значение 
имеет также хлопковое волокно, полученное из Китайского, Индийского, Пакистанского, Бразильского, Средне-Азиатского, 
Египетского Хлопчатников, а также из ряда других стран. 
 
Договорные цены, как правило, соотносятся с расценками хлопка на мировом рынке, отображаемыми в Американских центах 
за фунт (US cents per pound (¢/lb)). Для пересчёта такой цены в цену в Долларах США за тонну (US Dollars per ton или USD/t 
или $/t) используется переводной коэффициент 22.046 23, а именно:- Доллары США за тонну = 22.046 23 х центы Доллара 
США за фунт. В настоящее время основными и общепризнанными мировыми расценками на хлопковое волокно являются 
расценки рынка фьючерсов Нью Йоркской Биржи Хлопка (NEW YORK COTTON EXCHANGE), создавшей в 1998 Нью Йоркскую 
Палату Торговли (НЙПТ или НАЙБЭТ

®
) (NEW YORK BOARD OF TRADE (NYBOT

®
)), в 2004 ставшую самой НЙПТ, а с 03 

Сентября 2007 – Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк. (ICE FUTURES US, INC.), и расценки частной компании Котлук Лимитид 
(COTLOOK LIMITED; Ливерпул, Соединённое Королевство). На эти два центра мирового ценообразования на хлопок взирают 
абсолютно все участники мирового рынка хлопка. Расценки именно этих двух структур ложатся в основу формульного 
ценообразования пракически во всех международных договорах на поставку хлопкового волокна. Кроме того, расценкой 
хлопка на своих внутренних рынках занимаются также Китайская Национальная Биржа Хлопка (КНБХ) (CHINA NATIONAL 
COTTON EXCHANGE (CNCE)) на наличный хлопок для безотлагательной поставки (spot cotton), Китайская Чжэнчжоузская 
Сырьевая Биржа (КЧСБ) (THE CHINA ZHENGZHOU COMMODITY EXCHANGE (CZCE)) на фьючерсные контракты на Китайский 
хлопок, Восточная Индийская Хлопковая Ассоциация (THE EAST INDIA COTTON ASSOCIATION), Бразильская Биржа Товаров 
и Фьючерсов (БТиФ) (BOLSA DE MERCADORIAS & FUTUROS (BM&F)), Измирская Товарная Биржа (IZMIR TICARET 
BORSASI), Меркантильная Биржа Непал Лимитид (MERCANTILE EXCHANGE NEPAL LIMITED (MEX Nepal)), Камбоджийская 
Меркантильная Биржа (CAMBODIAN MERCANTILE EXCHANGE PLC) и ряд других организаций. Расценки этих бирж носят 
локальный характер и не имеют такого значения как Нью Йоркские или Ливерпулские расценки, хотя большинство крупнейших 
международных торговцев следят за ситуацией на этих биржах с целью возможного прогнозирования общемировой ситуации 
на рынке хлопка. 
 
Практически все мировые сырьевые, товарные и фьючерсные биржи имеют открытый доступ к информации о торгах, 
ограничиваемый лишь временем предоставления информации пользователям. Например, члены бирж имеют доступ к 
информации в режиме реального времени, а остальным приходится довольствоваться информацией с 15–30 минутной 
задержкой, если, конечно же, они не купили у биржи право просмотра расценок в режиме реального времени. Кроме того, 
имеется определённая коммерческая информация, которая предоставляется только членам бирж или за отдельную плату; 
соответственно и доступ к такой информации также ограничен. Следует также иметь в виду, что биржевые расценки относятся 
к фьючерсным контрактам, реальная поставка хлопкового волокна по которым не превышает 2% случаев (такая практика 
относится ко всем международным биржам фьючерсов на сырьё), поскольку большинство из них закрываются посредством 
зачётных сделок до последнего дня торговли фьючерсным контрактом с конкретным месяцем поставки. И несмотря на это, 
Нью Йоркские расценки на хлопок, а точнее договорная привязка формулы цены продажи хлопкового волокна к ним, 
прописывается в большей части всех заключённых договоров в мире, предполагающих реальную поставку хлопкового 
волокна. 
 
Нью Йоркская Биржа Хлопка 

 
Нью Йоркская Биржа Хлопка (НЙБХ

®
) (THE NEW YORK COTTON EXCHANGE (NYCE

®
)) была основана 20 Июля 1870, когда 

106 торговцев хлопком подписали соглашение о поддержке планов по созданию организованной рыночной площадки для 
купли-продажи и, самое главное, для ценообразования на хлопок. Биржа официально открылась для операций 10 Сентября 
1870. Она являлась одной из старейших товарно-сырьевых бирж Нью Йорка и занимала ведущее место во всемирной 
индустрии хлопка, поскольку на ней заключались сделки купли-продажи сначала хлопковых фьючерсов и впоследствии 
опционов на хлопковые фьючерсы, на расценки которых в своих договорах ориентировались практически все участники 
мирового рынка хлопка. Регулируемая Комиссией по Торговле Сырьевыми Фьючерсами (КТСФ) (THE COMMODITY FUTURES 
TRADING COMMISSION (CFTC)), агентством федерального правительства США, биржа играет роль центральной, хорошо 

обозреваемой и относительно ликвидной торговой площадкой для Американского хлопка и осуществляет свою деятельность 
на основании Акта о Фьючерсах на Хлопок (Cotton Futures Act), вступившего в силу 18 Февраля 1915. Нью Йоркский рынок 
фьючерсов и опционов до сих пор остаётся, пожалуй, единственным активно действующим международным рынком 
фьючерсов и опционов на различные роды сырья, позволяющий торговцам заниматься хэдьжированием своих сделок с 
физическим сырьём. Хэдьжирование помогает снижать степень риска изменения цен и даже устранять этот риск для сделок, 
заключаемых с физическим сырьём, в том числе и с хлопком. Фактически, фьючерсный рынок хлопка является рынком 
поставки сырья, то есть заключивший сделку продавец обязан поставить хлопок определённого качества, по указанной цене, в 



указанных объёмах и сроках, с определённых складов в указанных пунктах поставки. Гарантом исполнения заключённых 
фьючерсных контрактов является Клиринговая Палата, действующая при бирже. Однако на самом деле поставке подлежат не 
более 2% от всего объёма торгуемых на бирже фьючерсных контрактов. 
 
На Американский рынок хлопка ранее влияли в основном местные факторы, такие как развитие ситуации с текущим урожаем, 
объёмы экспортных поставок, изменение показателей запасов хлопка на сертифицированных складах и запасов в конце 
сезона, политические решения правительства и экономическое положение в США. В этой связи в прошлом наблюдались 
значительные расхождения между мировыми и внутренними ценами, однако в наступившую эпоху глобализации мировой 
экономики эти расхождения значительно сократились и внешние факторы зачастую приводят к серьёзным изменениям 
биржевых расценок. Нью Йоркские биржевые расценки распространяются на Американский хлопок базового сорта Strict Low 
Middling 1-1/16” (Строго Низкий Средний со штапельной длиной волокна 1-1/16 дюйма), реализуемый по фьючерсным 
контрактам партиями по 50 000 фунтов (22 680 килограммов) со сроками исполнения поставок в течение 24 месяцев с даты 
выставления на торги, на условиях FOB Порты Гялвэстэн, Штат Техас (Galveston, TX), Гринвил/Спатэнбог, Штат Южная 
Каролина (Greenville/Spartanburg, SC), Мэмфис, Штат Теннесси (Memphis, TN), Ню Орлэнц, Штат Луизиана (New Orleans, LA) и 
Хьюстэн, Штат Техас (Houston, TX). Часто базовый сорт выражают цифровыми кодами в соответствии с Американским 
стандартом на хлопковое волокно и принятыми сокращениями, например, Color 41, Leaf 4, Staple 34, Mike 35–49, Strength 22 or 
greater (то есть сорт по Цвету 41, по Засорённости 4, по Штапельной Длине 34, по Майкронэйр 35–49, по Крепости 22 или 
более). Фьючерсными контрактами предусматриваются сроки начала исполнения поставок с Марта, Мая, Июля, Октября и 
Декабря на три ближайших года, именно поэтому в ежедневных котировках указываются цены для этих торговых месяцев по 
соответствующим годам. 22 Декабря 1997 Биржа Кофе, Сахара и Какао, Инк. (БКСК) (THE COFFEE, SUGAR AND COCOA 
EXCHANGE, INC. (CSCE)) и Нью Йоркская Биржа Хлопка договорились о слиянии с формированием новой общей 
холдинговой компании – Нью Йоркской Палаты Торговли (или, если быть более точными, Нью Йоркского Табло Торговли; 
THE NEW YORK BOARD OF TRADE, сокращённо – НАЙБЭТ

®
 (NYBOT

®
)); 24 Апреля 1998 Американская Комиссия по Торговле 

Сырьевыми Фьючерсами (КТСФ) (COMMODITY FUTURES TRADING COMMISSION (CFTC)) одобрила планы этих бирж и 
началось их поэтапное слияние; а с 10 Июня 2004 после завершения формального поглощения сами преобразовались с 
переименованием на Нью Йоркскую Палату Торговли. Новая структура просуществовала самостоятельно относительно 
недолго и с 03 Сентября 2007, после окончательного поглощения МежконтинентальнойБиржей, Инк. (МКБ

®
) (THE 

INTERCONTINENTALEXCHANGE, INC. (ICE
®
)), стала именоваться Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк. (ICE FUTURES US, INC.). 

Новая биржа сформировала объединённый рынок непревзойдённой целостности и силы (по некоторым фьючерсным 
контрактам), неся в себе давние традиции важного превосходного рынка в международном финансовом центре – Нью Йорке. 
 
Котлук Лимитид 

 
Частная независимая компания Котлук Лимитид (COTLOOK LIMITED) (Ливерпул, Соединённое Королевство) длительное 

время продолжает собирать информацию о рынках хлопка по всему миру, анализировать, обобщать и публиковать 
специализированные информационные выпуски, касающиеся мировой хлопковой отрасли. Вплоть до настоящего времени на 
территории бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР) и особенно в странах Средней Азии многие 
участники хлопковой отрасли, включая чиновников из правительства, очень часто называют или связывают её с Ливерпулской 
Биржей Хлопка, которой не существует c 1963, а имеется лишь её бывшее здание, или с Ливерпулской Хлопковой 
Ассоциацией Лтд. (после 2004 и ныне – Международной Хлопковой Ассоциацией Лтд.); это абсолютно безграмотно и не 
соответствует действительности. Руководство и персонал компании Котлук Лимитид не имеют никаких личных интересов в 
торговле хлопком, и за свою непредвзятость и точность компания завоевала всеобщее признание среди всех участников 
хлопковой отрасли, включая международные организации и правительства стран, возделывающих Хлопчатник или активно 
перерабатывающих хлопковое волокно. В список основных публикаций компании входят или входили следующие:- (i) 
ежедневный расценочный бюллетень Котлук Си.Ай.Эф.квоутс (Cotlook CIFquotes) – ныне Котлук Котчэнквоутс (Cotlook 
Cottonquotes), предоставляющий ежедневный Индекс А от Котлук (Cotlook

®
 A Index) и детальную информацию о ценах на 

хлопковое волокно различного качества в странах, возделывающих Хлопчатник, а также мировые индексы (world indices) и 
индикаторы цен (price indicators); (ii) совместные с международным информационным агентством Ройтас (Reuters) 
ежедневные информационные  бюллетени Котлук Дэйли Интёнэт Совис (Cotlook Daily Internet Service), состоящие поначалу из 
двух бюллетеней:- Ливерпулский (Liverpool) и Мэмфиский (Memphis), а ныне из трёх – Пекинская Сводка (Beijing Report), 
Ливерпулская Сводка (Liverpool Report) и Мэмфиская Сводка (Memphis Report) и круглосуточной без выходных дней новостной 
ленты на вэб-сайте компании Котлук Лимитид, предоставляющих самую последнюю информацию, касающуюся мировой 
хлопковой отрасли; (iii) еженедельный информационный журнал Вид На Хлопок (Cotton Oultook), предоставляющий детальный 
обзор основных событий за прошедую неделю в странах возделывания Хлопчатника и потребления различной продукции из 
него (от волокна до тканей), сводки торговой активности на мировых рынках хлопка, полный расценочный список на каждый 
рабочий Четверг для хлопкового волокна разного качества из разных стран происхождения, мировую статистику и анализ; (iv) 
еженедельный информационный бюллетень на Русском языке Факты О Хлопке (Cotton Facts), предоставляющий немного 
укороченный в сравнении с Видом На Хлопок обзор основных событий за прошедую неделю в странах возделывания 
Хлопчатника и потребления различной продукции из него (от волокна до тканей), сводки торговой активности на мировых 
рынках хлопка, полный расценочный список на каждый рабочий Четверг для хлопкового волокна разного качества из разных 
стран происхождения, мировую статистику и анализ; (v) издаваемые несколько раз в год информационные журналы 
Специальный Выпуск (Special Edition) и Специальные Черты (Special Feature) и другие. 
 
Исторически сложилось так, что Ливерпул являлся одним из мировых центров торговли хлопком, а Порт Ливерпуля в 1923 
был, к примеру, крупнейшим мировым хлопковым портом. До Второй Мировой Войны в городе существовал крупный рынок 
для торговли физическим хлопком, а на местной бирже в небольшом объёме заключались сделки с фьючерсами на хлопок. 
Хлопок, а точнее хлопковое волокно завозилось на склады для дальнейшей перепродажи и поставок, в том числе за пределы 
Великобритании. Однако внутреннее потребление хлопка в Соединённом Королевстве во второй половине XX столетия 
стремительно и значительно сократилось. В этой связи ещё в 1960-х рынок фьючерсов в Ливерпуле перестал существовать 
как таковой. Так называемый Ливерпулский Индекс на хлопковое волокно впервые был опубликован компанией Котлук 
Лимитид в Январе 1966 и составлял на тот момент времени (по последним данным) 27.60 Американских центов за фунт (cents 
per lb), хотя ещё не так давно сама компания упоминала значение 31.05 цент за фунт. Изначально индекс формировался как 
усреднение шести самых дешёвых предложений (или оферт) на хлопковое волокно качества Strict Middling 1-1/16” (Строго 
Средний со штапельной длиной волокна в 1-1/16 дюйма) из 12 регионов мира на условиях поставки Стоимость, Страхование и 
Фрахт  (Cost,  Insurance  and  Freight  (CIF))  Ливерпул,  Соединённое  Королевство.  Данные  предложения публиковались как в 





центах (Доллара США) за фунт, так и в пенсах (Фунта Стерлингов Соединённого Королевства) за фунт (pence per lb) и 
представляли собой цены, по которым хлопковое волокно предлагалось конечным потребителям – прядильным фабрикам. 
При этом в сводном значении индекса указывались ценовые значения каждого компонента. В случае, когда предложения по 
конкретной составляющей были крайне ограничены, данная составляющая могла публиковаться в качестве ‘номинальной’ 
(‘nominal’) или вовсе снималась с публикации. Такая концепция вычисления индекса, подтверждённая в дальнейшем, 
основывалась на том, что индекс способен отражать стоимость хлопка различного происхождения, наиболее широко 
торгуемого в любое время. Создатели индекса решили, что независимая оценка стоимости хлопка может помочь мировому 
рынку хлопка в понимании развития цен. Со временем он приобрёл уникальную репутацию за свою непредвзятость и 
достоверность среди международных торговцев и государственных ведомств, вовлечённых в производство, продажу и 
переработку хлопка. Фактически он стал мировым барометром цен на хлопок наряду с расценками на фьючерсы на хлопок 
Нью Йоркской Биржи Хлопка. С 1967 компания стала публиковать Индекс в Хлопковом и Общем Экономическом Обозрении 
(The Cotton and General Economic Review) – предшественнике нынешнего еженедельника Вид на Хлопок (Cotton Outlook). 
 
В 1972 создатели индекса присвоили ему новое название – Индекс А от Котлук

®
 (Cotlook

®
 A Index). Кроме того, к концу 1972 

компания разработала ежедневную информационную услугу для своих подписчиков. В Январе 1973 изменилась база 
формирования Индекса А – он стал вычисляться как усреднение пяти самых дешёвых предложений (или оферт) на хлопковое 
волокно качества Strict Middling 1-1/16” (Строго Средний со штапельной длиной волокна в 1-1/16 дюйма) из 10 регионов мира 
на условиях поставки Стоимость, Страхование и Фрахт (Cost, Insurance and Freight (CIF)) Ливерпул. Кроме того, был введён в 
обращение Индекс Б от Котлук

®
 (Cotlook

®
 B Index). Этот индекс был призван отражать цены на хлопковое волокно, из которого 

прядут более грубую пряжу или пряжу низких номеров. Оба индекса стали называться под одним объединённым термином 
Индексы от Котчэн Аутлук (Cotton Outlook Indices). С того же самого времени, то есть с Января 1973 значения индекса стали 
выводиться и публиковаться редакторским персоналом компании ежедневно в 14:30 по GMT (Время в Гринвичском 
Меридиане), за исключением выходных и праздничных дней, и продолжили служить в качестве индикатора конкурентного 
уровня предлагаемых цен на физическое хлопковое волокно. Вместе с тем, значения индекса и его составляющих не 
являлись договорными ценами, а самим торговцам не были гарантированы заключения сделок по предлагаемым расценкам. 
Разразившийся 17 Октября 1973 первый мировой нефтяной кризис привёл к тому, что Индекс А упоминался как 
‘Номинальный’ (‘Nominal’) с Ноября 1973 по Июль 1974; помесячные усреднения индекса возросли за этот период времени с 
36.00 до 63.30 центов за фунт. 
 
В Январе 1974 руководство Котлук Лимитид для отражения более широкого ранга предложений изменило основу индекса и 
стало учитывать качество Strict Middling (SM) 1-1/16” (Строго Средний со штапельной длиной волокна 1-1/16 дюйма) на 
условиях поставки Стоимость, Страхование и Фрахт (Cost, Insurance and Freight (CIF)) порты Северной Европы с оплатой по 
предоставлении документов о прибытии судна, включая прибыль и комиссионные агентов. Индекс А от компании Котлук 
Лимитид продолжил формироваться как усреднение пяти самых дешёвых предложений (или оферт) на хлопок из 10 
составляющих, вместе с тем самой так называемой корзине могущих быть выбранными предложений было позволено 
расширяться без ограничений. Ежедневно редакторский персонал компании Котлук Лимитид сводил воедино всю 
информацию о ценах, поступавшую из множества источников, и самостоятельно производил их оценку с неизбежным 
элементом субъективизма. Стоит ещё раз заметить, что редакторский персонал компании не имел и не имеет каких-либо 
торговых интересов в торговле хлопком. 
 
В связи с изменением качества и длины волокна основной массы возделываемого в мире Хлопчатника летом 1981 Индекс А 
снова претерпел изменение. В результате с 01 Августа 1981, то есть с начала сезона 1981/82 в качестве основы расчёта 
Индекса А вместо качества хлопкового волокна Strict Middling 1-1/16” (Строго Средний со штапельной длиной волокна 1-1/16 
дюйма) было взято новое качество хлопкового волокна Middling 1-3/32” (Средний со штапельной длиной 1-3/32 дюйма). 
 
Индексы от компании Котлук Лимитид продолжили служить ориентирами при заключении договоров или выполнении поставок 
хлопкового волокна. Ежедневно публикуемые цены в индексах, подразделялись на четыре группы:- (i) входящий в Index A 
(Индекс А) средневолокнистый хлопок качества Middling (Средний) со штапельной длиной 1-3/32 дюйма; (ii) входящий в Index 
B (Индекс Б) средневолокнистый хлопок качества Strict Low Middling (Строго Низкий Средний) со штапельной длиной 1-1/16 
дюйма; (iii) не входящий в индексы средневолокнистый хлопок качества Middling (Средний) и Strict Middling (Строго Средний) 
со штапельной длиной 1-3/32 и 1-1/8 дюйма; и (iv) разновидности длинноштапелькового (Long Staple Varieties) хлопка. Индекс 
А расчитывался как среднеарифметическое значение из пяти самых дешёвых расценок на средневолокнистый хлопок 
качества Middling (Средний) со штапельной длиной 1-3/32 дюйма. Индекс Б расчитывался как среднеарифметическое 
значение из трёх самых дешёвых расценок на средневолокнистый хлопок качества Strict Low Middling (Строго Низкий 
Средний) со штапельной длиной 1-1/16 дюйма. При вычислении индексов расценки на хлопковое волокно из стран Южного 
Полушария игнорировались независимо от того, указаны они в перечне или нет. 
 
В 1987 индексам официально присвоены названия:- Индекс А от Котлук

®
 (Cotlook

®
 A Index) и Индекс Б от Котлук

®
 (Cotlook

®
 B 

Index). 
 
Кроме цен для ближайших поставок, компания Котлук Лимитид в 1988 представила Двойную Систему Индексов (Dual Index 
System) и стала также выводить форвардный индекс (forward index) для будущих поставок хлопка следующего сезона. 
Форвардный индекс для следующего сезона стал публиковаться с середины и до конца текущего сезона, то есть с 
Февраля/Марта до 31 Июля. С 01 Августа форвардный индекс становится новым текущим индексом, при этом может 
произойти его одномоментное серьёзное изменение, если под конец закончившегося сезона существовала значительная 
разница между текущим и форвардным значением индекса. Сезонный дефицит высококачественных сортов, таких как Good 
Middling (Хороший Средний) и Strict Middling (Строго Средний) может привести к увеличению разницы в ценах на базовый сорт 
между более низкими сортами и более высокими сортами. 
 
В 1991 произошёл развал Союза Советских Социалистических Республик (СССР), являвшегося ключевым участником 
международного рынка хлопкового волокна. Новые независимые государства, сформированные на базе бывших Союзных 
республик стали разрабатывать новые стандарты на хлопковое волокно. Это привело к тому, что входивший в Индекс А в 
качестве составляющего компонента Советский хлопок Второго Сорта с массодлиной волокна 31/32 миллиметра (близкий по 
параметрам качества к Среднему со штапельной длиной волокна 1-3/32 дюйма (Middling 1-3/32”)) был исключён из списка 
расценок компании Котлук Лимитид. 



 
Индексы, выводимые Ливерпулской компанией Котлук Лимитид, стали ключевым барометром измерения уровня 
предлагаемых цен на хлопковое волокно на мировом рынке и были признаны международными торговыми кругами, 
правительствами и международными организациями, такими как:- Конференция ООН по Вопросам Торговли и Развития, 
Международный Совещательный Комитет по Хлопку. Некоторые страны включили эти индексы и отдельные расценки в своё 
законодательство по сельскому хозяйству. Правительственные ведомства и официальные торговые организации в некоторых 
странах Средней Азии стали на законодательной основе использовать Ливерпулские индексы в качестве ключевого 
инструмента в политике ценообразования и принятия решений о продаже своего хлопкового волокна. Необходимо, наверное, 
ещё раз отметить, что в странах бывшего СССР бытует мнение о том, что котировки публикуются Ливерпулской Биржей 
Хлопка. Это не так. Биржи в Ливерпуле как таковой не существует уже с 1963. В бывшем здании биржи сейчас располагается 
Международная Хлопковая Ассоциация Лтд., которая, являясь некоммерческой организацией, не занимается котированием 
цен на хлопок. Иными словами компания Котлук Лимитид, занимающаяся котированием, является самостоятельной частной 
организацией и к названиям и деятельности Ливерпулской Биржи Хлопка или Международной Хлопковой Ассоциации Лтд. не 
имеет никакого отношения. 
 
11 Декабря 2001 произошло весьма значимое событие для мирового рынка хлопка и текстиля – Китай стал полноправным 
членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ). Это привело к тому, что текстильная промышленность Европы, а стало быть 
и потребление хлопка, существенно сократились. Акцент сместился в Азию. В этой связи в 2003 редакторский персонал 
компании Котлук Лимитид начал выводить и публиковать Дальневосточный Индекс (Far Eastern Index), выраженный в Центах 
США за фунт при поставке на условиях Стоимость и Фрахт (Cost and Freight (CFR)) главные Дальневосточные Порты (CFR 
main Far Eastern Ports), с оплатой Аккредитивом по предъявлению (Letter of Credit at sight), включающего комиссионные 
вознаграждения посредников в размере 1% и условную прибыль (notional profit). Под Дальневосточными портами в данном 
случае понимались следующие:- Бангкок (Bangkok; Таиланд), Пусан (Busan; Южная Корея), Гон Конг (Hong Kong; Китайская 
Народная Республика), Джакарта (Jakarta; Индонезия), Цзилун (Keelung; Тайвань), Келанг (Kelang; Малайзия), Лаем-Чабанг 
(Laemchabang; Таиланд), Манила (Manila; Филиппины), Пинанг (Penang; Малайзия), Семаранг (Semarang; Индонезия), 
Сингапур (Singapore; Сингапур), Сурабая (Surabaya; Индонезия), Тайнань (Tainan; Тайвань), а также главные порты Китая и 
Японии, для которых нет значительных фрахтовых надбавок (significant freight surcharges). Незначительные различия во 
фрахте для других мест назначения принимаются в расчёт. В качестве базового сорта было принято качество волокна, 
соответствующее Middling 1-3/32” (Средний со штапельной длиной 1-3/32 дюйма). Методология вычисления нового индекса 
осталась такой же, как и для Индекса А, за исключением расценок на хлопковое волокно из стран Африканской Зоны Франка 
(African Franc Zone). Для Дальневосточного региона компанией было принято решение публиковать расценки на хлопок для 
каждой отдельной страны этого региона, в противоположность обобщённой расценке для Индекса А. Однако при этом, для 
Дальневосточного Индекса было наложено ограничение на количество расценок (допускается не более двух) из стран 
Африканской Зоны Франка в числе самых дешёвых предложений за какой-либо день. А начиная с 01 Августа 2004, то есть с 
началом нового хлопкового сезона 2004/05, компания переместила акцент с Индекса А для портов Северной Европы на 
Индекс А для Дальневосточных Портов (The Cotlook A Index (Far Eastern values)). От прежних Индексов А и Б компания Котлук 
Лимитид в тот момент не отказывалась и продолжала публиковать их, но уже как второстепенные с дополнительными 
пометками The Cotlook A (NE) Index (North European values) и The Cotlook B (NE) Index (North European values). Со времнем, 
начиная с 01 Августа 2008, эти расценки ушли в небытиё; кроме того, с этой же даты был выведен из обращения и сам Индекс 
Б от Котлук

®
. В ежедневной публикации стал печататься только Индекс А со всеми своими составляющими, а также 

отдельные разновидности хлопкового волокна с длинным и коротким штапельком. Таким вот образом компания отразила 
важные изменения, произошедшие к тому времени в географии мировой торговли хлопковым волокном. 
 
Ливерпулская компания Котлук Лимитид время от времени пересматривает базовую структуру Индекса А от Котлук

®
 и его 

составных компонентов. В самом начале нового тысячелетия наблюдалась общая тенденция увеличения штапельной длины 
производимого хлопкового волокна и спрос на него на ключевых потребительских рынках мира. Преобладающие изменения 
коснулись тенденции увеличения штапельной длины волокна с 1-3/32 дюйма до нормы в 1-1/8 дюйма. По этой причине 
компания Котлук Лимитид в Августе 2014 приняла решение внести изменения в параметры штапельной длины хлопкового 
волокна, относящегося к Индексу А, с начала публикации этого индекса для сезона 2015/16, то есть с 01 Августа 2015. Таким 
образом Индекс А от Котлук

®
, начиная с сезона 2015/16, стал отражать хлопковое волокно с общими качественными 

характеристиками такими же, как и были до этого, но со штапельной длиной волокна в 1-1/8 дюйма. Индекс А по-прежнему 
продолжал формироваться как усреднение пяти самых дешёвых предложений из пятнадцати возможных; с учётом того, что в 
состав этих учитываемых компонентов могли быть включены максимум два компонента происхождением из стран, входящих в 
так называемую Африканскую Зону Франка. Вот, например, компоненты Индекса А (все Middling 1-1/8” (Средний со 
штапельной длиной 1-1/8 дюйма)), входившие в состав в Феврале 2016:- Australian; Benin BELA; Brazilian; Burkina Faso RUDY; 
California/Arizona; Greek; Indian Medium Grade; Ivory Coast BEMA; Mali ROKY/KATI; Memphis/Eastern; Memphis/Orleans/Texas; 
Mexican; Syrian; Tanzanian SG1; и Uzbekistan. О других изменениях в качественных параметрах Индекса А и его составных 
компонентах компания на тот момент не делала никаких заявлений. 
 
Ливерпулская компания Кутлук Лимитид продолжала ежедневно отслеживать цены на хлопковое волокно в различных частях 
света и выводить и публиковать редакторским персоналом усреднённое значение Индекса А в 14:30 по GMT (Время в 
Гринвичском Меридиане), за исключением выходных и праздничных дней. Начиная с 19 Января 2015, компания стала 
предоставлять Индекс А для своих подписчиков без изменений, то есть в 14:30 по GMT (Время в Гринвичском Меридиане), а 
размещать его на своём сайте в режиме свободного доступа лишь спустя 16 часов с момента официальной публикации. 
Публикуемые компанией цены на хлопковое волокно различного происхождения являются репрезентативными, то есть 
отражающими усреднённые значения из предложений (или оферт) поставщиков потребителям, получаемых как от 
поставщиков, так и от потребителей на определённых условиях поставки и включавших прибыль и комиссионные 
вознаграждения агента. Оценка персоналом компании Кутлук Лимитид получаемых и обрабатываемых цен в определённой 
степени носит субъективный характер, на который большое влияние оказывает знание персоналом самых последних 
изменений в регионах происхождения. Неободимо также учитывать тот факт, что при заключении реальной сделки между 
поставщиком и потребителем хлопкового волокна очень часто реальная цена может быть немного меньшей, нежели цена в 
предложении (или оферте). В этой связи публикуемые компанией Котлук Лимитид цены нельзя рассматривать в качестве 
гарантируемых для поставщика и потребителя при заключении конкретных сделок. 
 



Частная компания Котлук Лимитид предлагает свои новости о событиях в мире хлопка, сводки и расценки по подписке. 
Основная масса информационных выпусков компании публикуется на Английском языке. К международному ежегодному 
совещанию Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ) в Ливерпуле в 1991 Котлук Лимитид впервые 
выпустила Специальное Издание Котлука (COTLOOK SPECIAL EDITION). Оно издаётся на бесплатной основе для своих 
подписчиков иных публикаций, а также участников ежегодных совещаний МСКХ. Специальное Издание Котлука фокусирует 
внимание читателей на событиях, влияющих на торговлю хлопком и текстилём, или регионе, где проходит совещание МСКХ. 
Начиная с 1997, компания стала периодически в течение года издавать также на бесплатной основе для своих подписчиков 
иных публикаций Специальные Черты Котлука (COTLOOK SPECIAL FEATURES), которые фокусируются на конкретном рынке 
или предмете интереса. В качестве примера данной публикации является годовой экземпляр о длинноштапельковом хлопке – 
LONG STAPLE SPECIAL FEATURE. У компании Котлук Лимитид имеется также еженедельный информационный выпуск Факты 
О Хлопке на Русском языке с кратким описанием ситуации на рынке и переводы определённых печатных и электронных 
Интернет публикаций на Китайском языке. Выжимки из различных выпусков компании публикуются на Китайском через 
Пекинский Вид на Хлопок (BEIJING COTTON OUTLOOK). Пекинский Вид на Хлопок с полным доступом к ресурсам Котлука 
служит средством для обеспечения предприятий хлопковой и текстильной отраслей Китая всеобъемлющей информацией на 
Китайском языке. А Котлук Лимитид, в свою очередь, публикует самую важную информацию Пекинского Вида на Хлопок и на 
других языках. 
 
В 2016 компания Котлук Лимитид отметила 50-летие своего детища – Индекса А от Котлук

®
. Ливерпулская компания заявляет, 

что все изменения, происходившие с расчётной базой индекса за всё это время, производились лишь с целью поддержания 
вне конкуренции позиции Индекса А в качестве лидирующего показателя барометра изменения мировых цен на хлопок. 
Компания по-прежнему является ведущим коммерческим поставщиком информации о международном рынке хлопка. 
 
На текущий момент частная компания Котлук Лимитид является дочерним предприятием группы компаний Зэ Аутлук Груп 
Лимитид (THE OUTLOOK GROUP LIMITED). Среди других участников этой группы была и компания Ливэпул Котчэн 
Совисиз (LIVERPOOL COTTON SERVICES), обеспечивавшая заказчиков услугами арбитражного разбирательства по всем 

спорным вопросам, касающимся хлопкового волокна. В начале 2016 вместо этой компании в группе состояла уже компания 
Аутлук Кэнсалтинь Лимитид (OUTLOOK CONSULTING LIMITED), оказывающая на договорной основе консультирование и 

услуги арбитража (arbitration services). Кроме того, группа имеет свои представительства и уполномоченных лиц в 
большинстве важных стран, являющихся производителями или потребителями хлопка. Штабквартира компании Котлук 
Лимитид по-прежнему находится в Ливерпуле, Соединённое Королевство, но у неё есть подконтора (sub-office) в Мэмфисе, 
Штат Теннесси (Memphis, State of Tennessee), Соединённые Штаты Америки. Компания является также ведущим партнёром 
Китайского Пекинского Вида на Хлопок (CHINA’S BEIJING COTTON OUTLOOK), действующего в качестве соместного 
предприятия, созданного в 2004 Китайской Хлопковой Ассоциацией (CHINA COTTON ASSOCIATION; зонтичной 
организацией Китайской индустрии хлопка), Китайской Национальной Биржей Хлопка (КНБХ) (CHINA NATIONAL COTTON 
EXCHANGE (CNCE); орган, ответственный за так называемые спотовые аукционы (spot auctions) правительственных резервов 

и электронную торговлю в отношении форвардных поставок) и компанией Котлук Лимитид. 
 
Китайская Национальная Биржа Хлопка 

 
Китайская Национальная Биржа Хлопка (КНБХ) (CHINA NATIONAL COTTON EXCHANGE (CNCE)) была организована 
Всекитайской Федерацией Поставляющих и Маркетинговых Кооперативов (ALL CHINA FEDERATION OF SUPPLY AND 
MARKETING COOPERATIVES) с одобрения Государственного Совета Китая в 1999 в качестве некоммерческой (non-profit) 
обслуживающей организации. В Китае и до неё была уже биржа, торговавшая хлопком, – Шанхайская Биржа Хлопка 
(SHANGHAI COTTON EXCHANGE), но просуществовала она недолго – с 1911 по 1941. Штабквартира новой Китайской 

Национальной Биржи Хлопка расположена в Пекине (Beijing). Биржа имеет свои отделения в основных производящих и 
потребляющих регионах страны. В начале нового тысячелетия Китай превратился в крупнейшего мирового производителя и 
потребителя хлопкового волокна, причём большую часть его он производит у себя в стране. Биржа котирует Китайское 
хлопковое волокно типов Т129, Т137, Т229, Т235, Т328, Т329, Т428, Т429, Т527, предложенное для безотлагательной поставки 
местным текстильным предприятиям. Начиная с 15 Июня 2002 Китайская Национальная Биржа Хлопка, собирая информацию 
о средних ценах продаж наличного хлопкового волокна путём опроса сначала 105, а с Июня 2003 – 180 крупнейших 
текстильных, перерабатывающих и обслуживающих хлопковую отрасль предприятий, расположенных в одиннадцати 
основных хлопкопроизводящих провинциях и муниципалитетах Китая, за исключением Автономного Района Синьцзян 
(Xinjiang), фиксировала их в местное послеполуденное время по Понедельникам и Четвергам в Юанях за тонну (Yuan/T). 
Среди этих одиннадцати провинций и муниципалитетов следующие:- Аньхой (Anhui), Бэйцзин (Beijing), Хубэй (Hubei), Хэбэй 
(Hebei), Хэнань (Henan), Цзянсу (Jiangsu), Чжэцзян (Zhejiang), Чунцин (Chongqing), Шаньдун (Shandong), Шаньси (Shanxi), 
Шэньси (Shaanxi). Кроме обычных аукционных торгов в конце 2002 биржа организовала электронные торги через Интернет 
посредством услуги E-Business Trade для форвардных поставок типов Т229 (торговый код – МА) и Т428 (торговый код – MD) в 
ближайшие шесть месяцев. До 15 Апреля 2004 импортный хлопок, котируемый на электронных торгах, также включался в эти 
два торговых кода, но после стал котироваться под самостоятельными кодами. Так появились коды MJ (хлопок, 
классифицируемый как Тип 229В) и MK (хлопок, классифицируемый как Тип 428В). Данные котировки устанавливались для 
условия поставки CFR Двор Хлопкоочистительного Завода (Gin Yard), хотя у биржи имеются 46 назначаемых складов для 
хранения (appointed delivery warehouse) поставляемого хлопкового волокна. Волокно может также храниться ещё на 13 
неутверждённых биржей складах, а также на специализированных складах компаний CHINA NATIONAL COTTON 
CORPORATION, CHINA NATIONAL COTTON RESERVE CORPORATION и CHINATEX. Следует заметить, что всё хлопковое 
волокно должно быть классифицировано с выдачей сертификата Китайским Бюро по Инспекции Волокна (CHINA FIBER 
INSPECTION BUREAU) в соответствии с Китайским Национальным Стандартом на Хлопоковое Волокно (Chinese National 
Cotton Standard) GB 1103-1999. Биржа установила для этих торгов ценовые ограничения для возможных скачков или падений 
цен в пределах 300–1 500 Юаней за тонну (Yuan per ton), кроме того, была утверждена маржа (margin) в размере 700–3 000 
Юаней за тонну, по которой производятся возвратные выплаты (return) в размере 300 и 700 Юаней за тонну. В торговые коды 
включаются также и даты, например, сокращение МА0401 – относится к хлопковому волокну типа Т229 для поставки в Январе 
2004. Торги проводятся с Понедельника по Пятницу для типа Т229 с 09:00 до 10:30 (Пекинского времени, GMT +8) и для типа 
Т428 с 10:45 до 11:30 (Пекинского времени, GMT +8). В начале нового тысячелетия членами биржи стали дельцы с хлопком, 
текстильные предприятия, компании по вывозу (или экспорту) и привозу (или импорту) хлопка, а также иные участники, 
вовлечённые в хлопковое дело. После вступления страны в члены ВОТ Китай разрешил иностранным юридическим лицам 
становиться членами биржи. Совместно с Китайским Бюро по Хлопку и Джуту (BUREAU OF COTTON AND JUTE) биржа 



открыла и поддерживает в Интернете информационный сайт, предлагающий клиентам информацию о торгах, внутренних и 
международных ценах на хлопковое волокно и текстильную продукцию, текущие новости о хлопковой, текстильной и 
сопряжённой с ними отраслями промышленности, а также обзоры, статистические и прочие данные о Китайском рынке хлопка. 
 
Китайская Хлопковая Ассоциация 

 
Китайская Хлопковая Ассоциация (CHINA COTTON ASSOCIATION) была зарегистрирована в Пекине в Сентябре 2003 в 

качестве некоммерческой организации. С 15 Июля 2004 ассоциация стала публиковать Си.Си. Индекс Эй. и Би. (CC Index A и 
В) на ежедневной основе до 9 часов на веб-сайтах ассоциации и Пекинской Консультационной Компании Вид на Хлопок, 
Эл.ти.ди. (BEIJING COTTON OUTLOOK CONSULTING CO., LTD), хотя изначально последняя компания приступила к его 
расчёту с 10 Июня 2002. Посредством сведения в средние значения она стала публиковать их в качестве индикативных 
Индексов на Китайский Хлопок сортов CC Index А (328) и CC Index В (527). Под Англоязычным сокращением Си.Си. (СС) 
подразумевается Китайский Хлопок (China Cotton) с типом волокна Т328 и Т527, соответственно. Средние значения 
предлагаемых Китайским текстильщикам цен на поставляемое хлопковое волокно Типов Т129, Т229, Т328, Т329, Т429 и Т527 
расчитываются для каждого типа в каждой провинции Китая. Для Автономного Района Синьцзян (Xinjiang) ассоциация 
использует отдельную оценку стоимости хлопкового волокна. Публикуемые значения индексов составляются на основе 
опроса Китайской Хлопковой Ассоциацией 200 крупных и средних текстильных предприятий, расположенных по всей 
территории Китая. Получаемые цены поставки хлопкового волокна, доставленного текстильным перерабатывающим 
предприятиям в предыдущий день, уравновешиваются с помощью весового фактора этих предприятий. Этот фактор 
процентное соотношение объёмов продукции прядения каждой провинции (расчитываемый на основе статистической 
информации за предыдущий сезон, публикуемой Национальным Бюро Статистики (NATIONAL BUREAU OF STATISTICS)) с 
общенациональным объёмом продукции прядения. Далее получаемые для каждого типа хлопка цены усредняются. В конце 
концов расчитанная цена хлопка типа 329 пересчитывается в стоимость типа 328 с использованием понижения на 1% за счёт 
их разницы в стоимости. Полученная стоимость хлопка типа 328 вместе с взвешенным значением цены хлопка типа 328 
усредняются, приводя к формированию Си.Си. Индекса. В дополнение к сказанному средние значения цен (average prices) 
являются утверждёнными также и для хлопкового волокна типов 129, 229, 329, 429 и 527 в регионах крупного скопления 
хлопка, а взвешенные национальные средние значения (weighted national averages) предоставляют информацию о типичных 
дифференциалах в отношении качества хлопкового волокна (typical quality differentials). Эти дифференциалы в разное время 
могут быть разными, например, в какой-то момент премия за тип 129 была чуть выше 8% от цены хлопкового волокна 
базового качества, а скидка за тип 527 – более 7%, но это только в тот конкретный момент. В результате всех описанных 
ранее расчётов появляются новые текущие значения индексов, публикуемые на ежедневной основе до 10:00 по Китайскому 
местному времени. Очень быстро оба этих индекса превратились в ключевые инструменты правительственных агентств и 
предприятий, занимающихся хлопком как внутри Китая, так и за его пределами, для оценки ситуации, складывающейся на 
рынке хлопка в данной стране. Публикация индекса в Интернете на вэб-сайтах Китайской Хлопковой Ассоциации 
(http://www.china-cotton.org) и Пекинской Консультационной Компании Вид на Хлопок, Эл.ти.ди. (http://www.cottonchina.org) 
делает цены на хлопок в Китае моментально доступными и широко известными по всему миру. Ливерпулская компания Котлук 
Лимитид (COTLOOK LIMITED) стала использовать эти типы для котирования Китайского хлопкового волокна в своих 
соответствующих Индекс А (Index A) и Индекс Б (Index B). 
 
С 01 Августа 2005 на основе мониторинга Китайской Хлопковой Ассоциации Пекинская Консультационная Компания Вид на 
Хлопок, Эл.ти.ди. (BEIJING COTTON OUTLOOK CONSULTING CO, LTD.) на ежедневной основе стала публиковать в 
Интернете на вэб-сайтах Китайской Хлопковой Ассоциации (http://www.china-cotton.org) и Пекинской Консультационной 
Компании Вид на Хлопок, Эл.ти.ди. (http://www.cottonchina.org) новый индекс – Эф.Си. Индекс (FC Index). Эф.Си. Индекс – это 
Англоязычная аббревиатура для Индекса по Иностранному Хлопку (Foreign Cotton Index), который дополнил и улучшил 
систему Си.Си. Индексов. Новый индекс стал отражать обобщённый уровень расценок на иностранный хлопок, находящийся в 
Китайских портах, не представляя напрямую никакие отдельные расценки на хлопок. Его функцией также являются 
отображение тенденции в ценах на иностранный хлопок в Китае и сравнение их с внутренними ценами на местный хлопок. Он 
был призван служить неким ‘барометром’ (‘weatherglass’) цен для компаний, импортирующих хлопковое волокно в Китай. 
Новый индекс состоял из трёх подиндексов:- Эф.Си. Индекс Эс. (FC Index S), Эф.Си. Индекс Эм. (FC Index M) и Эф.Си. Индекс 
Эл. (FC Index L). Эф.Си. Индекс Эс. отражает цену на хлопковое волокно высокого сорта, равноценного сорту Эс.Эм. (SM; 
Строго Средний (Strict Middling)) по Универсальным Стандартам на Хлопок; Эф.Си. Индекс Эм. – Эм. (M; Средний (Middling)); и 
Эс.Эл.Эм. (SLM; Строго Низкий Средний (Strict Low Middling)). Стоимость иностранного хлопкового волокна, подпадающего 
под участие в формировании этих подиндексов и обобщённого индекса в целом, определяется исходя из возможности 
незамедлительной отгрузки при условии поставки CNF China. В неё не включаются импортная пошлина (или тариф), налог на 
добавленную стоимость, портовые и страховые сборы. Фактически индекс основыван на тех многочисленных предложениях 
(или офертах) международных торговцев хлопком, которые предполагают, что хлопок направлен в Китайские порты для 
продажи в эту страну. В расчёт индекса принимается также помесячная взвешенная ставка (monthly weighted rate) по хлопку 
для каждой отдельно взятой страны происхождения предлагаемого хлопка. Она представляет собой долю от помесячной 
общей ставки всего объёма завозимого в Китай иностранного хлопка. И фактически данная ставка является взвешенным 
средним значением, расчитанным для текущего отчётного месяца на основе скользящего среднего значения объёма импорта 
хлопка Китаем за прошедшие 12 месяцев. Взвешенная ставка публикуется, как правило, 28 числа каждого месяца (за 
исключением выходных и праздничных дней, когда публикация откладывается до первого рабочего дня после них) для 
использования с первой даты следующего месяца. Кроме того при публикации Эф.Си. Индекса используются значения 
Индекса А (Эй.) от Котлук

®
 для Эф.И. (Cotlook

®
 A (FE) Index). 

 
Кроме этих индексов в Китае имеются также ещё одни индексы:- Cncotton A Index для типа Т328 и Cncotton B Index для типа 
Т527, где под сокращением Cncotton подразумевается China National Cotton. Эти индексы формируются Китайской 
организацией CNCOTTON.COM посредством сведения в среднеарифметические показатели, а за основу принимаются 

средние цены продаж наличного хлопкового волокна в семи основных хлопкопроизводящих регионах Китая, фиксируемые в 
местное послеполуденное время в Юанях за тонну (Yuan/ton) на аукционных торгах. В Китайское обозначение типа включены 
два качественных параметра хлопкового волокна, например, тип Т328 относится к хлопковому волокну 3 сорта и штапельной 
длины 28 мм. Принимая во внимание тот факт, что к волокну одного типа относится хлопок со штапельной длиной в пределах 
установленных норм, в ряде случаев некоторые организации используют двойное обозначение типа волокна через дробь, 
например, 129/128 или 329/328; а некоторые организации указывают данный тип по его большему параметру штапельной 
длины, например, Т329. 



 
Китайская Чжэнчжоузская Сырьевая Биржа 

 
Весной 2004 Китайская Комиссия По Регулированию Ценных Бумаг (THE CHINA SECURITIES REGULATORY 
COMMISSION) вслед за одобрением первых фьючерсных контрактов на дизельное топливо (fuel oil), торгуемых на 
Шанхайской Фьючерсной Бирже (THE SHANGHAI FUTURES EXCHANGE) одобрила и фьючерсные контракты на хлопковое 
волокно, торговля которми началась на торговом полу (trade floor) Китайской Чжэнчжоузской Сырьевой Биржи (THE CHINA 
ZHENGZHOU COMMODITY EXCHANGE (CZCE)) с 01 Июня 2004. Сама эта биржа была создана 12 Октября 1990 в Чжэнчжоу – 

столице Провинции Хэнань. Расценки на фьючерсный контракт на Хлопок № 1, выраженные в Юанях за тонну (Yuan/ton), 
распространяются на Китайское континентальное белое хлопковое волокно пильного джинирования, за исключением 
хлопкового волокна из Автономного Района Синьцзян (Xinjiang), базового сорта – Тип 328Би. (Type 328B), реализуемое 
контрактными партиями по 5 тонн (т) на условиях поставки EXW Склады на территории Китая, определённые самой биржей. 
Биржа определила для настоящего фьючерсного контракта тикерный символ CF, а сроки исполнения поставок в Январе, 
Марте, Апреле, Мае, Июне, Июле, Августе, Сентябре, Октябре, Ноябре и Декабре на ближайшие 12 месяцев, именно поэтому 
в ежедневных котировках указываются цены для этих торговых месяцев по соответствующим годам со следующей 
кодировкой:- CF411, CF412, CF501, CF503, CF504, CF505 и тому подобное, где первая цифра кода определяет год (например, 
4 – 2004), а последние две – месяц (например, 11 – Ноябрь). Время проведения торгов:- с Понедельника по Пятницу с 09:00 
до 11:30 и с 13:30 до 15:00 часов по Пекинскому времени (GMT +8). Буквально за месяц с начала торговли фьючерсными 
контрактами ежедневный объём (daily volume) торгов вырос до 250 000 т (среднее значение на НАЙБЭТ

®
 (NYBOT

®
) в Нью 

Йорке), а спустя два с половиной месяца перевалил это значение, достигнув почти что 340 000 т в день. Кроме фьючерсного 
контракта на Хлопок № 1, биржа планировала также запустить в продажу и фьючерсный контракт на Хлопок № 2 с базовым 
сортом – Тип 228Би. (Type 228B), но только тогда, когда к этому будет готов сам рынок. 
 
Восточная Индийская Хлопковая Ассоциация 

 
Восточная Индийская Хлопковая Ассоциация (ВИХА) (THE EAST INDIA COTTON ASSOCIATION (EICA)) организовала и 

регулирует торговлю фьючерсными контрактами на хлопок в торговом зале (trading hall) здания биржи хлопка в Мумбае. 
Торговля осуществляется посредством системы открытого оглашения. Торговые сессии проводятся с 11:30 до 15:30 по 
местному времени (GMT +5.30) с Понедельника по Пятницу и с 11:30 до 14:00 в Субботу и почти половину праздничных дней. 
Свои фьючерсные контракты на хлопок они называют Индийский Контракт на Хлопок (Indian Cotton Contract, сокращённо – 
ICC). Расценки на хлопковое волокно по этим фьючерсным контрактам выражены в Индийских Рупиях (Indian Rupees) за 
квинтал (quintal = 100 килограмм). Каждый такой фьючерсный контракт насчитывает 55 кип или 93.5 квинтала. Хлопковое 
волокно согласно условиям поставки по фьючерсному контракту может находиться у хлопкоочистительных компаний по месту 
их расположения, а также в Ахмедабаде (Ahmedabad), Индоре (Indore), Коимбаторе (Coimbatore), Мадурае (Madurai) и Мумбае 
(Mumbai). Участвовать в торгах имеют право только члены ВИХА. История развития организованного рынка фьючерсов на 
хлопок в Индии началась в 1875 после создания Бомбейской Ассоциации по Торговле Хлопком Лтд (BOMBAY COTTON 
TRADE ASSOCIATION LTD). Однако, в 1893 в связи с возросшим недовольством торговцев и владельцев ведущих 

хлопкоперерабатывающих текстильных предприятий работой Бомбейской Ассоциации по Торговле Хлопком была учреждена 
отдельная структура – Бомбейская Биржа Хлопка Лтд (BOMBAY COTTON EXCHANGE LTD). Говоря о хлопке, нельзя не 

упомянуть и о масличных семенах (oilseeds). Впервые торговля фьючерсами на масличные семена была организована в 
Индии в 1900 после создания Гуджаратского Торгового Объединения (GUJARATI VYAPARI MANDALI). Это объединение 

помимо торговли фьючерсами на хлопок занималось также торговлей фьючерсами на земляной орех (groundnut) и касторовые 
семена (castor seeds). До начала Второй Мировой Войны в 1939 в Индии функционировало несколько рынков фьючерсов на 
масличные семена в штатах Гуджарат (Gujarat) и Пенджаб (Punjab). 
 
Биржа Товаров и Фьючерсов 

 
История формирования и развития расценок на хлопок в Бразилии относится к началу XX столетия. 26 Октября 1917 
экспортёры, бизнесмены и товаропроизводители организовали Сан Паулскую Сырьевую Биржу (THE SAO PAULO 
COMMODITIES EXCHANGE). Это был первый Бразильский институт, предлагавший сделки с поставкой товаров в обозримом 

будущем. Сделки с хлопком стали заключаться на этой бирже с 1922. Со временем биржа накопила богатый опыт в торговле 
сельскохозяйственный продукцией, особенно Кофе, живым крупнорогатым скотом и Хлопком. Спутя десятки лет, в Июле 1985 
была образована Биржа Товаров и Фьючерсов (БТиФ) (BOLSA DE MERCADORIAS & FUTUROS (BM&F)). Первая торговая 

сессия новой биржи была проведена 31 Января 1986, и в течение короткого периода времени биржа вошла в общемировой 
биржевой состав в качестве полноценного члена, предлагая на своих торгах различные финансовые рыночные инструменты. 
09 Мая 1991 эти две Бразильские биржи объединились под эгидой Биржи Товаров и Фьючерсов, соединив, тем самым, 
традиции прошлого и динамизм настоящего времени. 22 Ноября 1996 Сырьевая и Фьючерсная Биржа запустила в оборот 
новый фьючерсный контракт на хлопок. А 30 Июня 1997 произошло ёще одно слияние. На сей раз под эгиду объединённой 
биржи попала Бразильская Биржа Фьючерсов (BOLSA DE FUTUROS), основанная в 1983 в Рио Дэ Жанэйро. Целью нового 
слияния стало укрепление внутреннего товарного рынка и консолидирование объединённой биржи в качестве главного 
торгового центра в общем рынке Южной Америки – Мэркосуре (Mercado Comun Del Sur, сокращенно – Mercosur), 
образованном после подписания в Асунсьоне, Парагвай совместного договора между Аргентиной, Бразилией, Парагваем и 
Уругваем. Спустя 14 лет, 31 Января 2000 биржа присоединилась к Альянсу ГЛОБЭКС

®
 (GLOBEX

®
 ALLIANCE), в который 

входят биржи из Чикаго (Чикагская Товарная Биржа – CHICAGO MERCANTILE EXCHANGE), Парижа (Юэнэксч Эн.Ви. – 
EURONEXT NV), Сингапура (Сингапурская Биржа По Торговле Деривативами – SINGAPORE EXCHANGE – DERIVATIVES 
TRADING), Мадрида (Испанская Биржа Финансовых Фьючерсов и Опционов – THE SPANISH FINANCIAL FUTURES AND 
OPTIONS EXCHANGE, или сокращённо по-Испански – MEFF) и Монреаля (Монреальская Биржа – MONTREAL EXCHANGE), и 
который является по своей сути глобальной торговой системой с едиными стандартизированными правилами торговли и 
политикой. Этот шаг позволил охватить временные зоны Северной и Южной Америк, Европы и Азии и снизить маржу, 
поскольку позиционирование на одном рынке покрывается позиционированием на другом. В силу создания электронной 
торговой платформы в качестве инструмента межбиржевой связи в режиме реального времени Бразильская биржа стала 
использовать у себя Французскую систему Эн.Эс.Сэ. (NSC), с помощью которой участники получили круглосуточный доступ к 
любым родам сырья и товаров, ценным бумагам и другим финансовым инструментам, предлагаемым на торгах биржами 
альянса. Клиринговые операции при этом осуществлялись каждой биржей самостоятельно. 
 



Что же касается торговли фьючерсными контрактами на хлопок и опционами на Бирже Товаров и Фьючерсов, то как и на 
других аналогичных биржевых площадках к ним применялись определённые правила и требования. За базовый сорт было 
принято хлопковое волокно белого цвета, шестого типа со штапельной длиной 1-1/16 дюйма и разрывной нагрузкой 27 грамм 
силы на текс, а также стандартным показателем майкронэйр (3.5–4.9). Стоимость указывалась в Американских центах за фунт 
с условием поставки в город Сан Пауло, Штат Сан Пауло, Бразилия. Количественный объём фьючерсных контрактов 
составлял 28 108.65 фунтов или 12 750 килограммов (кг). Хлопковое волокно должно было быть упаковано в кипы весом от 
170 до 250 кг, обёрнутые хлопковой тканью и обтянутые минимум шестью проволочными или ленточными поясами из стали. 
Месяцы поставок:- Март, Май, Июль, Октябрь и Декабрь для нескольких календарных лет, включая текущий год. В качестве 
пунктов доставки были приняты хлопковые склады, имеющие лицензию Сырьевой и Фьючерсной Биржи, и располагавшиеся в 
девяти Бразильских городах:- Итумбиара (Itumbiara) в Штате Гояс (Estado do Goiãs), Куяба (Cuiaba), Примавэра До Лэстэ 
(Primavera Do Leste), Рондонополис (Rondonopolis) в Штате Мату Гросу (Estado do Mato Grosso), Лондрина (Londrina) и 
Маринга (Maringa) в Штате Парана (Estado do Paraná), Гуара (Guara), Итувэрава (Ituverava) и Сан Пауло в Штате Сан Пауло 
(Estado do São Paulo). В тех случаях, когда хлопок поставлялся не в город Сан Пауло, а в один из перечисленных, стоимость 
перевозки вычиталась при калькуляции цены. Биржа Товаров и Фьючерсов являлась официальным агентством Штата Сан 
Пауло (Estado do São Paulo) по классификации хлопка, а её курс подготовки классификаторов был признан Министерством 
Сельского Хозяйства и Поставок Бразилии. Несмотря на то, что Бразилия в начале нового тысячелетия превратилась в 
крупного мирового производителя и потребителя хлопкового волокна, торговля фьючерсами на хлопок стала терять интерес 
со стороны инвесторов, выражавшийся в очень низких объёмах сделок. Например, количество заключённых фьючерсных 
контрактов на хлопковое волокно в 2006 составило всего 2 920 контрактов, а в 2007 и того меньше – 1 411 контрактов, то есть 
за год произошло сокращение на пятьдесят с небольшим процентов. А в 2008 котировки фьючерсов на хлопок вообще 
постепенно перестали появляться в ежедневном списке расчётных цен биржи. Таким образом эпопея торговли фьючерсами 
на хлопок в этой бирже закончилась, существенно и не развившись, несмотря на имевшиеся в начале 1990-х для этого 
предпосылки. 
 
Бременская Биржа Хлопка 

 
Котированием цен на хлопковое волокно продолжает заниматься и Бременская Биржа Хлопка (BREMER 
BAUMWOLLBÖERSE). Некоторые международные торговцы хлопком признают Индекс по Ценам на условии СИФ Бремен 

(Bremen CIF-Price Index) третьим по значимости среди других мировых индексов по ценам на хлопок. Текущие расценки на 
хлопковое волокно, публикуемые биржей, используются только внутри Германии для хлопка, хранящегося на таможенных 
складах в Бремене и готового к отгрузке. Несмотря на то, что Бременская Биржа Хлопка была основана в Октябре 1872, 
фьючерсные контракты были запущены биржей в обращение лишь в 1914. Фьючерсный рынок хлопка сыграл важную роль в 
качестве защитного инструмента против ценовых изменений в период между двумя мировыми войнами. Вторая Мировая 
Война нарушила планы биржи. Торги фьючерсными контрактами на хлопок возобновились лишь в 1956, однако долго они 
просуществовали, и в конце 1971 торговля фьючерсными контрактами была полностью свёрнута поскольку в Германии были 
упразднены условия для функционального рынка фьючерсов. С 01 Января 1972 биржа стала публиковать расценки на 
хлопковое волокно, хранящееся международными торговцами на таможенных складах в Бремене. Следует учитывать и то, 
что сама по себе Бременская Биржа Хлопка, как биржевая структура, полностью переродилась в чисто хлопковую 
ассоциацию, оставив лишь прежнее название, а предлагаемые биржей расценки служат ни чем иным, как индикативным 
отражением цен на то или иное хлопковое волокно на довольно таки маленьком внутреннем хлопковом рынке Германии. С 
конца Апреля 2003 котировки стали фиксироваться для ближайших поставок на условиях CIF Bremen с оплатой по прибытии. 
 
Измирская Меркантильная Биржа 

 
Измирская Меркантильная Биржа (по-Английски, IZMIR MERCANTILE EXCHANGE) существует в Турции с 1881. С тех 

времён на торгах традиционно заключаются сделки с различной товарной продукцией на условиях безотлагательной поставки 
(spot trades) или поставки в обозримом будущем (at times forwards). В Марте 2004 биржа получила разрешение на 
организацию и вхождение в состав учредителей Биржи Фьючерсных Контрактов и Опционов, в переводе с Английского 
наименования – Турецкой Биржи Деривативов (по-Турецки, VADELI IŞLEM VE OPSIYON BORSASI; по-Английски, TURKISH 

DERIVATIVES EXCHANGE, сокращённо – TurkDEX). В числе других учредителей оказались также некоторые банки и биржи 
Турции. 4 Февраля 2005 Турецкая Биржа Деривативов начала свою деятельность с запуска электронной торговой платформы 
– Система Биржевых Операций ТёкДЭКС (TurkDEX Exchange Operations System, сокращённо – TEOS), в которой стали 
осуществляться сделки только с производными инструментами (фьючерсными контрактами и опционами). В связи с тем, что 
Турция является не только крупным производителем хлопка, но и его крупным потребителем, руководство новой биржи 
решило запустить в оборот фьючерсные контракты на Турецкий хлопок, организовав тем самым площадку по торговле 
фьючерсными контрактами на хлопок в Средне-Азиатском регионе. Наиболее динамичное развитие биржи наблюдалось лишь 
с началом 2007, когда объём торгов фьючерсными контрактами по итогам первого полугодия возрос почти в четыре раза в 
сравнении со всем предыдущим 2006 годом и достиг 9 175 661 контракта. По данным на осень 2007 на бирже торговались 
лишь фьючерсные контракты, не предусматривавшие фактической поставки и рассчитываемые на денежной основе. Среди 
них были фьючерсы на Индекс СФБ 30 (ISE 30 Index futures) и Индекс СФБ 100 (ISE 100 Index futures) Стамбульской Фондовой 
Биржи (по-Ангийски – ISTANBUL STOCK EXCHANGE, сокращённо – ISE), фьючерсы на валютные пары Форэкса TRY/USD 
(Новая Турецкая Лира к Доллару США) и TRY/EUR (Новая Турецкая Лира к Евро) (TRY/USD and TRY/EUR FX futures), 
фьючерсы на краткосрочные Казначейские Векселя с погашением на 91 и 365 дни (T-Bill 91 and 365 days futures), фьючерсы на 
Турецкие Учтённые Казначейки (Discounted Turkish Treasures), публикуемые под сокращением T-Benchmark Futures, а также 
сырьевые фьючерсы на Турецкое хлопковое волокно 1-го Стандарта из побережья Эгейского Моря  (Aegean Standard 1 Cotton 
futures), на Пшеницу (Wheat futures) и на золото (Gold futures). Наиболее ликвидными оказались фьючерсные контракты на 
фондовые индексы (equity index futures) и на котировки Форэкса (FX futures). Фьючерсные контракты на хлопковое волокно 1-го 
стандарта из побережья Эгейского Моря и на Пшеницу хотя и находились в обращении на этой бирже, но не имели какой-либо 
серьёзной ликвидности. Иными словами, спрос на них был очень слабым. 
 
И всё же о хлопке. Фьючерсный контракт на хлопковое волокно (по-Английски, TurkDEX-Aegeancotton Futures; по-Турецки, 
VOB-Egepamuk Vadeli Işlem) не предусматривает фактической поставки, хотя для финансового расчёта или расчёта 
наличными деньгами (cash settlement) по нему предполагается партия хлопкового волокна 1-го Стандарта из побережья 
Эгейского Моря (по-Английски, Aegean Standard 1 Cotton; по-Турецки, Age Standart 1 Baz Kalite Pamuk) в количестве 1 000 
килограммов (1 тонны). Расценки на хлопковое волокно определяются в Новых Турецких Лирах за килограмм (Yeni Türk Lirasi 



(TRY) per kilogram) с точностью до трёх знаков после точки, например, 1 535.00 TRY/kg. Лимит изменения цены за день (daily 
price limit) не должен превышать 10% в сторону повышения или понижения от расчётной цены (settlement price) предыдущего 
дня. Минимальное изменение цены (minimum price fluctuation) или шаг цены (tick) составляет 0.005 Новой Турецкой Лиры за 
килограмм, что соответствует изменению на маржинальном счёте 5 Новых Турецких Лир по каждому фьючерсному контракту. 
Днём окончательного расчёта (final settlement day) и последним днём торговли (last trading day) по фьючерсному контракту 
считается последний рабочий день контрактного месяца поставки. Ценой окончательного расчёта (final settlement price) 
признаётся взвешенное среднеарифметическое значение цен на хлопковое волокно 1-го Стандарта из побережья Эгейского 
Моря, заявленных Измирской Меркантильной Биржей в последний день торговли данного фьючерсного контракта и минимум 
ещё в два рабочих дня, предшествовавшим последнему дню торговли. В том случае, когда на бирже в течение этих дней не 
осуществлялось значительного количества сделок, то в расчёт берутся котировки минимум 12 участников Измирской 
Меркантильной Биржи (интервал этих цен не должен превышать уровня в 1%). После исключения лучшей и худшей цен, за 
счёт среднеарифметического усреднения всех других доступных значений биржа определяет последнюю расчётную цену (last 
settlement price) на фьючерсный контракт с истекшим месяцем поставки. Были ли сделки в значительном количестве или нет, 
решает Комитет по Расчётным Ценам (Settlement Price Committee) биржи. Ежедневная Расчётная Цена (Daily Settlement Price) 
определяется как среднеарифметическое значение всех цен в течение последних 10 минут торговли на ТёкДЭКС. В том 
случае, когда в течение этих 10 минут не осуществлялось значительного количества сделок (менее 10 сделок), то в расчёт 
принимается среднеарифметическое значение по последним 10 сделкам в течение данного дня. Если ежедневную расчётную 
цену невозможно определить двумя перечисленными методами, или когда Комитет по Расчётным Ценам решил, что данная 
расчётная цена не отражает ценовую ситуацию на рынке должным образом, тогда ежедневная расчётная цена определяется 
с помощью одного из следующих методов:- (i) как среднеарифметическое значение всех цен за данную торговую сессию; (ii) 
как расчётная цена предыдущего дня; (iii) как усреднение наилучших цен предложения на покупку и продажу; или (iv) как 
теоретическая фьючерсная цена (theoretical futures price), расчитанная Комитетом по Расчётным Ценам. Турецкие 
фьючерсные контракты на хлопок имеют следующие номинальные месяцы поставки:- Март, Май, Июль, Октябрь и Декабрь, то 
есть совпадают с месяцами поставки по Нью Йоркским фьючерсам на хлопковое волокно. Торговые сессии по хлопковому 
волокну проводятся с 09:30 до 17:10 часов с перерывом на обед с 12:00 до 13:00 часов по местному времени (GMT +2) с 
Понедельника по Пятницу (за исключением официальных праздничных дней). 
 
Пакистанская Меркантильная Биржа Лимитид 

 
Пакистанская Меркантильная Биржа Лимитид (Пи.Эм.Экс) (PAKISTAN MERCANTILE EXCHANGE LIMITED (PMEX)), 

созданная в 2002, начала свои операции 11 Мая 2007. Когда-то в Пакистане уже имелась своя биржа, которая торговала 
хлопком, – Карачинская Биржа Хлопка (KARACHI COTTON EXCHANGE). Она просуществовала сравнительно недолго – с 

1955 по 1971, и это несмотря на то, что Пакистан является одним из крупных мировых производителей и потребителей 
хлопкового волокна. Так или иначе, а среди торгуемых фьючерсных контрактов на сырьё в новой бирже находятся 8 
международных (4 на металлы, 3 на энергоносители и 1 сельскохозяйственный фьючерсный контракт на хлопок) и 6 местных 
(1 на металл и 5 сельскохозяйственных) фьючерсных контрактов. Фьючерсный мини контракт Пи.Эм.Экс на международный 
хлопок был запущен биржей в обращение 12 Февраля 2015. Этот контракт полностью увязан к фьючерсному контракту на 
Хлопок № 2

ЗО
 Нью Йоркской биржи Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк. (ICE Futures US, Inc.), за исключением единицы торговли 

(количества хлопкового волокна для одного фьючерса), составляющей 5 000 фунтов, то есть в 10 раз меньше Нью Йоркского 
фьючерса, и того, что он не предусматривает поставки, то есть является рассчётным и при этом в Пакистанских Рупиях 
(Pakistani Rupees или PKR). Реально биржей торгуется лишь фьючерс, увязанный с фьючерсным контрактом на Хлопок № 2

ЗО
 

Нью Йоркской биржи Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк. с ближайшим месяцем поставки. Торговые сессии по фьючерсу на хлопок 
проводятся с 05:00 до 23:30 часов по местному времени (GMT +5) с Понедельника по Пятницу (за исключением официальных 
праздничных дней), но при окончании срока действия фьючерсного контракта с ближайшим месяцем поставки, то есть в его 
последний день торговли он будет торговаться до 16:00 часов по местному времени. 
 
Меркантильная Биржа Непал Лимитид 

 
Меркантильная Биржа Непал Лимитид (MERCANTILE EXCHANGE NEPAL LIMITED (MEX Nepal)), зарегистрированная 14 

Августа 2007, начала торговлю фьючерсными контрактами с 05 Января 2009. Среди первых 11 фьючерсных контрактов на 
сырьё был и фьючерсный контракт на хлопок. Фьючерсный контракт был основан на хлопке различного иностранного 
происхождения, качества – Строго Низкий Средний со штапельной длиной волокна 1-2/32 дюйма (Strict Low Middling 1-2/32”), 
объём контракта составил 5 000 килограммов; но самое главное в том, что он не предусматривал поставки, то есть был 
рассчётным. Для привлечения ещё больщего количества участников в рынок хлопка биржа 19 Декабря 2011 запустила 
фьючерсный мини контракт на хлопок. Он также был рассчётным, то есть не предусматривал поставки. 
 
Камбоджийская Меркантильная Биржа Пи.Эл.Си. 

 
Камбоджийская Меркантильная Биржа Пи.Эл.Си. (CAMBODIAN MERCANTILE EXCHANGE PLC), открывшаяся 30 Июля 

2010, среди первых 11 фьючерсных контрактов на сырьё, включила в котировочный список и фьючерсный контракт на хлопок. 
Начало торгов на бирже планировалось на середину Августа 2010, но из-за задержки с получением официального разрешения 
со стороны национальных надзорных органов постоянно происходила и задержка в запуске торгов этими фьючерсными 
контрактами. 
 
В Приложении № 3 представлены графики, отражающие по годам котировки на хлопок для Узбекской составляющей 
Ливерпулского Индекса А по ближайшим и форвардным поставкам, котировки на Узбекский и Средне-Азиатский хлопки 
Бременской Биржи Хлопка и закупочные цены на хлопок на Российском рынке с ближайшими поставками, а также котировки 
Нью Йоркской биржи Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк. на Американский хлопок с ближайшим месяцем поставки. 
 
 
МЕТОДЫ ПРЕДЛОЖЕНИЯ ХЛОПКА 

 
Международная торговля хлопком сосредоточена главным образом на торговле хлопковым волокном, то есть продуктом 
первичной переработки собранного с полей хлопка-сырца, подвергнутого процессу волокноотделения (или джинирования); 
хотя имеет место и незначительная торговля линтом, являющимся побочным продуктом первичной переработки хлопка-



сырца. В большинстве случаев хлопок поставляется на международные рынки в туго спресованных (или спресованных с 
высокой плотностью (high density compressed)) кипах (bales) нетто весом 480 фунтов (или 217.7 килограммов), которые 
используются для экономии пространства в транспортном средстве, что в итоге приводит к получению от перевозчика более 
низкой ставки фрахта (lower freight rate). Торговля и поставка хлопкового волокна от производителя до потребителя является 
достаточно сложным и хлопотным делом, требующим знаний в области международных платежей, условий поставки, 
инспекции качества и количества, отгрузки и транспортировки, страхования и в другом. Нынешняя широкомасштабная 
международная межконтинентальная торговля хлопком насчитывает порядка 200 лет, а начиналась она с его поставки из 
Индии, Египта и Персии, а впоследствии – из Соединённых Штатов Америки. С тех пор, особенно в конце прошлого века – 
начале нового, произошли значительные перемены в способах, маршрутах экспорта и доставки хлопкового волокна, 
вызванные развитием хлопководства, судоходства, погрузочной и транспортной техники, телекоммуникационных технологий, 
и приборов для определения характеристик качества хлопкового волокна. Например, в настоящее время практически 
полностью и повсеместно отказались от поставки хлопка по морю навалом в трюмах, вместо этого способа транспортировки 
уже давно пользуются его перевозкой в контейнерах на специальных судах – контейнеровозах. 
 
Экспортёрами хлопка могут выступать государственные предприятия, торговцы, фермеры и кооперативы, 
хлопкоочистительные компании (джинеры) и компании, оказывающие складские услуги; среди торговцев хлопком встречаются 
и такие, чей семейный хлопковый бизнес берёт начало в 1788 (известная и крупная Швейцарская частная компания, входящая 
в первую десятку крупнейших мировых поставщиков хлопка). Все они, как правило, входят в состав участников национальных 
и международных хлопковых ассоциаций. Импортёрами хлопка могут выступать государственные предприятия, агенты, 
торговцы или сами текстильные фабрики (последнее встречается редко). Наиболее распространённым способом торговли на 
чужых рынках является торговля через агентов, работающих за комиссионное вознаграждение, например, в Бангладеше в 
одном из крупных офисных центров находятся чуть ли не тысяча таких агентов, работающих на иностранных поставщиков 
хлопкового волокна за незначительную комиссию. Агенты на местных рынках заключают с прядильными фабриками прямые 
договоры от лица международного поставщика хлопкового волокна, уведомляют прядильщиков об отгрузках и следят за 
финансовыми расчётами. Прямые продажи между поставщиками хлопкового волокна и прядильными фабриками достаточно 
редки, поскольку не все фабрики имеют специальные отделы и специалистов по импорту, транспортировке и таможенному 
оформлению поступающего из-за рубежа хлопка. 
 
С изобретением во второй половине XX столетия Интернета и его повсеместного быстрого развития стали появляться 
специализированные сайты, выступающие в качестве виртуальных электронных бирж и предлагающие заключение сделок 
непосредственно между продавцом и покупателем в режиме реального времени (on line). За счёт использования Интернета 
продавцы и покупатели получили равные возможности к доступу текущей информации о поставках, спросе и предложении в 
любой точке планеты. Информация о мировых ценах и котировках также стала одинаково доступной для потребителей из 
любой страны. Большинство компаний и организаций, вовлечённых в хлопковое дело, открыли в Интернете собственные 
сайты и размещают на них информацию, облегчающую заключение контактов и организацию деловых взаимоотношений. 
Кроме всего прочего, использование Интернета значительно сократило накладные расходы, связанные с использованием 
телефонных линий для ведения переговоров и отправки документации посредством факсимильной связи, переведя всё это в 
переписку и отправку корреспонденции по электронной почте. Всё это сделало процессы предложения хлопка на мировых 
рынках и процессы подтверждения сделок значительно более эффективными, чем ранее. 
 
В международной продаже хлопка продавцы и покупатели могут использовать твёрдые и специальные оферты (firm and 
special offers). Твёрдые оферты, прописывающие порядки (terms), условия (conditions) и цены приобретения или продажи, 
характеризуются тем, что они не могут быть отозваны обратно в течение определённого периода времени, прописанного в 
них; и все эти порядки, условия и цены приобретения или продажи должны быть отдельно подписаны выставляющими 
оферты (или оферентами (offerors)). Работа с офертами регламентируется Унифицированным Коммерческим Кодексом 
(Uniform Commercial Code (UCC)), согласно которому срок действия твёрдых оферт не может превышать трёх месяцев. Но 
срок действия таких оферт может быть продлён выставлением новой твёрдой оферты по окончании действия первой. 
Специальные оферты также прописывают порядки и условия, однако цены в них более низкие и срок их действия крайне 
ограничен, нежели у твёрдых оферт. 
 
Хлопковое волокно может предлагаться к продаже на двух условиях:- с востребованием (on call) прав сторон или по 
фиксированной цене (at fixed price). Продажа с востребованием прав сторон подразумевает поставку хлопкового волокна по 
цене, складывающейся на дату, оговорённую в договоре, например, на дату первого уведомления о поставке 
соответствующего Фьючерсного Контракта на Хлопок № 2

ЗО
, на дату отгрузки, на дату пересечения границы, на дату прихода 

на склад, обеспеченный гарантией (bonded warehouse) (или, что не совсем грамотно, на так называемый таможенный склад 
(customs warehouse)), на дату таможенной очистки в стране импортёра или на иную дату, согласованную продавцом и 
покупателем. Как правило, при таких продажах в договорах оговаривается определённая формула для расчёта стоимости 
базового сорта хлопкового волокна с привязкой к той или иной расценке (quote), например, к расценке на Фьючерсный 
Контракт на Хлопок № 2

ЗО
 с поставкой в Декабре или ином месяце, торгуемый в Нью Йоркской бирже Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., 

Инк.; то есть цена на базовый сорт хлопкового волокна будет оставаться плавающей до тех пор, пока одна из сторон договора 
не зафиксирует её или пока не наступит срок её фиксации в соответствии с оговорёнными договором порядками и условиями. 
Кроме того, в зависимости от оговариваемых условий договора, продавец и/или покупатель имеют право фиксировать цену 
для всего или определённого количества хлопкового волокна, подлежащего поставке. Следует иметь в виду, что 
долгосрочные договоры имеет смысл заключать при высоких мировых ценах на хлопковое волокно, поскольку в данном 
случае скидка в формуле расчёта стоимости базового сорта поставляемого хлопкового волокна будет наибольшей или же 
надбавка к цене базового сорта, соответственно, будет наименьшей; в то время как при низких мировых ценах скидка будет 
наименьшей, а надбавка – наибольшей. Спустя какой-то срок, цены могут значительно снизиться; в этот момент следует 
подумать о возможной фиксации цены поставки для части или всего объёма (как это может быть прописано порядками и 
условиями договора) хлопкового волокна. При этом за счёт предоставленной ранее значительной скидки зафиксированная 
цена может оказаться весьма и весьма интересной в плане конкурентоспособности с другими участниками рынка. Продажа 
хлопка по фиксированной цене подразумевает поставку хлопкового волокна по цене, зафиксированной покупателем или 
продавцом на какую-то дату, например, на дату заключения договора между покупателем и продавцом; при этом никакие 
изменения в цене на мировых рынках в дальнейшем не повлияют на ранее зафиксированную стоимость. В случае исполнения 
договора с зафиксированной ценой, когда мировые цены будут снижаться, покупатель недополучит на этом часть прибыли, а 



если мировые цены будут повышаться, то наоборот, получит дополнительную прибыль; соответственно и продавец при 
снижении цен – получит прибыль, а при их повышении – недополучит определённую прибыль. 
 
При продажах хлопкового волокна в странах Средней Азии широко используется привязка к расценкам Ливерпулской 
компании Котлук Лимитид (COTLOOK LIMITED). Хотя подавляющее большинство мировых производителей и потребителей 
хлопкового волокна используют привязку к расценкам на Фьючерсный Контракт на Хлопок № 2

ЗО
 Нью Йоркской биржи 

Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк. (ICE FUTURES US, INC.). Основополагающим фактором во всех договорах между продавцом и 
покупателем является цена, как правило, базового сорта хлопкового волокна. Практически во всех международных договорах 
она прописывается в центах Доллара США за фунт (cents per pound или ¢/lb) и в редких случаях в центовых пунктах (cent 
points) (1 центовый пункт = 0.01 цента Доллара США, например, 325 центовых пунктов равны 3.25 цента), поскольку и в Нью 
Йорке и в Ливерпуле хлопковое волокно расценивается именно в центах Доллара США за фунт. Для пересчёта такой цены в 
цену в Долларах США за тонну (US Dollars per ton или USD/t или $/t) применяется переводной коэффициент 22.046 23, а 
именно:- Доллары США за тонну = 22.046 23 х центов Доллара США за фунт; например, 62.39 цента Доллара США за фунт в 
пересчёте на Долларов США за тонну равны 1 375.46 Долларов США за тонну (22.046 23 х 62.39 = 1 375.46). Договорные цены 
на физическое хлопковое волокно могут быть либо ‘фиксированными’ (‘fixed’) (или ‘окончательными’ (‘final’)), либо ‘по 
востребованию’ (‘on call’). В случае заключения договора (подтверждения купли-продажи (sale confirmation)) с фиксированной 
ценой предполагаемого к поставке физического хлопкового волокна с ориентацией на Нью Йоркские или Ливерпулские 
расценки стороны сделки фактически фиксируют и значение базиса (надбавки ‘на’ и скидки ‘от’ расценку Фьючерсного 
Контракта на Хлопок № 2

ЗО
 с соответствующим месяцем поставки) для определённого качества волокна, и конкретную 

расценку данного фьючерсного контракта с конкретным месяцем поставки. (Примечание:- Базис = Наличная Цена В 
Конкретном Месторасположении – Фьючерсная Цена В Специфицированных Пунктах Поставки в какой-то конкретный момент 
времени.) Например:- (i) Декабрьский НЙ (Нью Йоркский) фьючерс (December NY futures):- 32.50 цента за фунт; (ii) Базис для 
определённого качества (Basis for a certain quality):- 5.00 центов ‘на’ (cents ‘on’); и (iii) Фиксированная цена (Fixed price) 
(окончательная цена (final price)):- 37.50 центов за фунт. В случае заключения договора на предполагаемое к поставке 
физическое хлопковое волокно с ориентацией на Нью Йоркские или Ливерпулские расценки с востребованием прав сторон 
стороны сделки лишь утверждают в нём значение базиса (надбавку или скидку, которые должны добавляться к или 
вычитаться из расценки Фьючерсного Контракта на Хлопок № 2

ЗО
 с соответствующим месяцем поставки, соответственно, как в 

ранее приведённом примере, ‘500 центовых пунктов (cent points) на Декабрьскую НЙ расценку) для определённого сорта и 
длины штапелька хлопкового волокна; и определяют в заключённом договоре момент времени, когда должна быть 
установлена расценка фьючерсного контракта с соответствующим месяцем поставки при определении цены поставляемого 
хлопкового волокна. В большинстве случаев при продажах предусматривается главным образом ‘востребование покупателей’ 
(‘buyers’s call’), означающее то, что именно покупатель определяет время или уровень, когда расценка фьючерса с 
соответствующим месяцем поставки должна быть утверждена (is to be established), или, как говорят в торговле (as said in the 
trade), зафиксирована. При этом, если до момента отгрузки хлопкового волокна покупатель по каким-то причинам не 
воспользовался предоставленным ему договором правом, сам договор часто предусматривает фиксацию цены 
непосредственно на дату отгрузки, чтобы избежать выставления условных счетов-фактур (provisional invoices) и переоценки 
цены (a price adjustment) в дальнейшем. При раннем выставлении счёта-фактуры на хлопок по условной цене продавцу 
необходимо отслеживать колебания расценок Фьючерсного Контракта на Хлопок № 2

ЗО
 с соответствующим месяцем поставки 

и востребовать у покупателя дополнительные платежи маржи, когда условная цена предполагаемого к поставке физического 
хлопка оказывается установленной в данном счёте-фактуре слишком низко из-за того, что расценка на фьючерсный контракт с 
конкретным месяцем поставки выросла в цене на бирже. Вместе с тем покупатель может попросить продавца перенести 
базовый месяц поставки по фьючерсному контракту на другой вместо фиксирования цены в должное время. О таких 
ситуациях нужно знать и быть к ним готовым при заключении договоров с востребованием прав сторон. 
 
Поскольку немногим ранее был упомянут термин Базис, то следует дать к нему дополнительные пояснения. Из чего 
складывается базис? Если мировые цены на сырьё, а точнее на фьючерсы на сырьё на биржевом рынке предполагают, 
исходя из утверждённых биржами спецификаций на данные фьючерсы, строго определённые пункты поставки, а также 
базовое качество сырья, лежащего в основе поставочного фьючерсного контракта; то цены на физическое сырьё на реальном 
рынке предполагают места расположения и качество этого сырья, которое может не совпадать с теми, что прописаны в 
спецификации на фьючерсный контракт на такое сырьё. Более того, общемировые спрос и предложение на конкретное сырьё, 
могут не совпадать с таковыми в каких-то конкретных регионах поставки физического сырья, отличающихся от установленных 
биржами пунктов поставки; что также влияет на формирование значения базиса для конкретного момента времени и пункта 
поставки. Таким образом в разницу между наличной ценой физического сырья на реальном рынке и фьючерсной ценой 
аналогичного сырья на биржевом рынке закладываются множество накладных расходов, среди которых:- фактор спроса и 
предложения; стоимость перевозки от места происхождения к месту назначения, не совпадающего с биржевыми пунктами 
поставки; стоимость страхования поставляемого физического сырья, сборы за перевалку на терминалах и в портах; 
различные комиссии за продажу (sale commissions); банковские сборы (bank charges), связанные с финансовым обеспечением 
купли-продажи данного сырья; иностранное регулирование (foreign controlling), среди прочего включающее, например, 
лицензирование, таможенное оформление, оплату акцизов, пошлин и налога на добавленную стоимость. Конечно же не все 
из них могут быть заложены в каждом конкретном случае, например, кто-то может отказаться от страхования или поставка 
сырья происходит внутри одной страны, тем не менее основная масса торговцев физическим сырьём закладывают в своё 
ценообразование практически все накладные расходы, которые обычно сопряжены с осуществлением соответствующего 
дела. Бывают также ситуации, когда торговцы физическим сырьём вынуждены закладывать в своё ценообразование, что 
увеличивает абсолютное значение базиса, и такие специфические сборы как:- расходы на получение свидетельства о классе 
сырья по Форме А (Form A certificate; в случае с Американским хлопком); расходы на освидетельствование отгрузочного веса 
(certification of shipping weight) сырья; расходы на получение специальных знаков (special marks) или на отбор дополнительных 
проб (samples) сырья; расходы на любые иностранные консульские вознаграждения по отгрузочным документам (foreign 
consular fees on the shipping documents) и прочие. 
 
 
КОНТРАКТАЦИЯ 

 
В настоящее время торговля хлопком или производными инструментами на него осуществляется на трёх рынках:- (i) рынке 
физического хлопка; (ii) на биржевом рынке хлопка; и (iii) внеучётном рынке хлопка, именуемом также как внебиржевой рынок 
хлопка.  Контракты  на  биржевом  (фьючерсы  и  опционы)  и  внеучётном  (свопы  и  опционы)  рынках  хлопка  используются 





крупными хлопковиками главным образом для хэдьжирования – своего рода страхование от риска изменения цены, а 
остальными участниками этих рынков – для спекуляции. В зависимости от того, на каком конкретно рынке идёт торговля, 
используются свои специализированные контракты, к разряду которых относятся:- (i) для рынка физического хлопка 
предусмотрены договоры с незамедлительной или ближайшей поставкой хлопка и форвардные договоры – так называемые 
форварды (forwards) на хлопок – с поставкой в обозримом будущем; (ii) для биржевого рынка хлопка предусмотрены 
фьючерсные контракты – так называемые фьючерсы на хлопок и опционные контракты – так называемые опционы на эти 
фьючерсные контракты на хлопок с возможной поставкой хлопка или фьючерсов на него в строго регламентированные 
биржей месяцы поставки; (iii) для внеучётного рынка хлопка предусмотрены так называемые свопы (договоры мены), принцип 
действия которых аналогичен принципу действия биржевых фьючерсных контрактов с главным отличием в том, что 
количество, качество, условия и сроки поставки оговариваются непосредственно сторонами таких договоров; кроме того, на 
внеучётном рынке хлопка предусмотрены также и различные типы опционных контрактов, например, опционы на превышение 
или занижение определённого уровня цены, или опционы на удержание цены в определённом диапазоне цен. Если договор 
не предусматривает незамедлительной поставки, то независимо от рынка он относится к срочным договорам (или 
контрактам). Принципиальным отличием срочных договоров друг от друга, кроме перечисляемых в них порядков и условий, 
является сам рынок торговли, но котором торгуется хлопок. Например, форвардные договоры и фьючерсные контракты на 
хлопок отличаются друг от друга тем, что форвардные договоры заключаются на реальном рынке, а фьючерсные контракты – 
исключительно на биржевом рынке. Кроме того, фьючерсный контракт в качестве своей основы имеет стандартизированную 
структуру спецификаций количества, качества, пунктов поставки и ряда других контрактных характеристик и обязательств 
сторон. Форвардный договор имеет в качестве своей основы лишь те договорные спецификации, характеристики и 
обязательства, которые оговариваются сторонами при заключении такого договора в каждом конкретном случае отдельно. 
Несмотря на наличие такого ассортимента договоров, реальная поставка хлопка по ним производится лишь по форвардам и 
крайне малому количеству фьючерсов, заключаемых на биржах. Работа с фьючерсами и свопами требует определённую 
ставку маржи – своего рода залога за каждый фьючерс или своп, и залог этот возвращается стороне его выставившей, если 
эта сторона сделки с такими типами контрактов оказывается в выигрыше, а в случае проигрыша – эта сторона лишится такого 
залога и вынуждена будет ещё доплатить свободными средствами для погашения образовавшейся задолженности. В случае с 
опционами покупатель опционов заплатит премию, которая может быть весьма существенной в цене; при выигрыше 
покупателю опциона будет выплачена определённая денежная сумма, а при проигрыше – покупатель лишится уплаченной 
премии за купленный опцион. 
 
Естественное развитие средств телекоммуникации привело к тому, что сделки между известными друг другу покупателями и 
продавцами (или его агентом) стали часто заключаться прямо по телефону или посредством Интернет-связи, включая 
электронную почту. Такая форма заключения сделок составляет основную массу исполняемых сделок, так как даже любое 
устное соглашение в соответствии с Конвенцией Организации Объединённых Наций (ООН) о Договорах Международной 
Купли-Продажи Товаров (United Nations (UN) Convention on Contracts for the International Sale of Goods), будет иметь такие же 
обязательства, как и договор в письменной форме. В дальнейшем это устное соглашение подтверждается обменом 
письменной формы договора, передаваемой либо по телексу, факсу, электронной или обычной почте, либо через местного 
агента по продажам. В случае передачи договорной документации в электронном виде (по телексу, факсу или электронной 
почте) в особых условиях договора следует сделать оговорку о возможности заключения и передачи договора и сопряжённой 
с ним документации таким способом. Такой договор является лишь письменным подтверждением того, о чём заранее 
договорились продавец с покупателем. 
 
Грамотно оформленный договор затрагивает все основные положения торгового соглашения, а также местную специфику 
заключения и исполнения договоров. Многие международные хлопковые ассоциации разработали и предлагают своим 
участникам и их партнёрам свои унифицированные формы договоров купли-продажи. Например, большинство 
экспортируемого из США хлопка может продаваться по типовым договорам, разработанным в соответствии с утверждёнными 
правилами Ассоциацией Отправителей Американского Хлопка (АОАХ; THE AMERICAN COTTON SHIPPERS ASSOCIATION, 
сокращённо – ACSA), или Международной Хлопковой Ассоциации Эл.ти.ди. (МХА; THE INTERNATIONAL COTTON 
ASSOCIATION LTD, сокращённо – ICA). Оплата по договорам в большинстве случаев осуществляется аккредитивом (letter of 
credit, сокращённо – L/C), но могут использоваться также и другие формы оплаты. При заключении долгосрочных договоров на 
поставку хлопка разного качества для определения предварительной общей суммы договора используется цена или расценка 
(или котировка) на базовый сорт на дату заключения договора, а окончательный взаиморасчёт между продавцом и 
покупателем производится в течение определённого срока по выполнению отгрузок с учётом возможных надбавок и скидок к 
базовой цене хлопового волокна при согласованных поставках более или менее качественного хлопка. 
 
Прежде чем вступать в договорные отношения с новым продавцом или покупателем поинтересуйтесь у своих знакомых о 
надёжности нового партнёра, попросите у него справку о кредитоспообности, загляните в чёрные списки международных 
хлопковых ассоциаций. Возможно, что полученная информация поможет Вам избежать непредвиденных трудностей в 
будущем. 
 
 
КОЛИЧЕСТВО 

 
Количество продаваемого хлопкового волокна может указываться в кипах (bales), фунтах (pounds (lb)) или тоннах (т) (tons (t)). 
За договорной вес обычно принимается нетто вес (net weight), хотя в странах Средней Азии практиковались предложения и по 
так называемому кондиционному весу. На отгружаемых кипах или на бирках к ним, как правило, указывается брутто вес (gross 
weight). На бирках может быть также прописан нетто вес и вес тары (tare weight). Кроме того в договорах могут быть 
использованы такие термины как ‘сертифицированный отгрузочный вес окончательный’ (‘certified shipping weight final’) или 
‘нетто вес по выгрузке окончательный’ (‘net landed weight final’) или ‘фактическая тара, взаимосогласованные по выгрузке 
нетта веса, без франшизы’ (‘actual tare, mutual net landed weights, no franchise’) или прочие. Термин Сертифицированный 
Отгрузочный Вес предусматривает то, что груз должен быть перевешен публичной независимой организацией, имеющей 
соответствующую лицензию, перед отгрузкой при обязательном предоставлении продавцом Весового Сертификата, в котором 
указываются брутто вес, нетто вес и вес тары. Термин Вес По Выгрузке Окончательный предусматривает, что продавец 
должен обеспечить перевозку груза по условному счёту-фактуре (provisional invoice) с указанием условного веса, а 
окончательный взаиморасчёт с покупателем будет произведён на основе веса груза, определённого по прибытии в место 
назначения. Вес по выгрузке как правило определяется международными независимыми организациями, выбранными 



продавцом во время отгрузки. Термин Взаимосогласованные При Выгрузке Нетта Веса предусматривает то, что вес и излишек 
тары (the excess tare) должны определяться представителями продавца и покупателя в порту назначения по выгрузке; 
соответственно и продавец и покупатель должны быть к этому готовы, сколь избрали такой термин для определения 
договорного веса. 
 
В связи с тем, что невозможно производить кипы с хлопковым волокном одного и того же веса, а также возможностью загрузки 
в транспортное средство разного количества кип (из-за разницы в принятых размерах кип), в договоре при указании 
количества хлопкового волокна указывается допустимое коммерческое расхождение (Tolerance или Variation), как правило, в 
размере от 3 до 5%, хотя могут встречаться и другие процентные ставки. В случае, когда количество поставляемого 
хлопкового волокна указывается не в тоннах, а в кипах, то, например, для Американского хлопка обычно подразумевается 
средний нетто вес кип 480 фунтов (приблизительно 218 килограммов), а для Средне-Азиатского хлопка – 215 килограммов. 
Для разных регионов присущ свой средний вес кип, соответственно договоры на поставку хлопка из таких регионов будут 
подразумевать присущий им средний вес кип. В приложении к данной книге имеется список с указанием среднего веса, 
размеров и количества кип, умещаемых в транспортные средства, по разным странам мира, производящим хлопковое 
волокно. 
 
 
ПРОИСХОЖДЕНИЕ 

 
В международной торговле основным документом, идентифицирующим страну происхождения товара, является Сертификат 
о Происхождении (или Свидетельство о Происхождении (Certificate of Origin (C/O или CoO)) в общепризнанной так называемой 
Форме А (Form A). В настоящее время Сертификат о Происхождении может быть выпущен как в печатной, так и в электронной 
(так называемой eCO (electronic Certificate of Origin)) формах документа. Как правило, его выдают в региональной или 
национальной Торгово-Промышленной Палате (Chamber of Commerce and Industry) страны продавца; по крайней мере, данное 
условие было зафиксировано в Женевской Конвенции от 1923 (the 1923 Geneva Convention) в Статье 11, касающейся 
Упрощения Таможенных Формальностей (Simplification of Customs Formalities (Article 11)) и подкреплено в обновлённой 
Киотской Конвенции (Kyoto Convention; или Международной Конвенции по Упрощению и Гармонизации Таможенных Процедур 
(The International Convention on the Simplification and Harmonization of Customs Procedures)), вступившей в силу в 1974. Хотя 
вполне допустимо, что такой сертификат может быть выпущен самим продавцом (экспортёром) товаров, но с учётом того, что 
этот сертификат будет должным образом сертифицирован соответствующим выпускающим органом, например, местной 
торгово-промышленной палатой, министерством, таможней или консульством (для некоторых стран назначения). Торгово-
промышленные палаты выписывают Сертификаты о Происхождении двух типов:- (i) Непреференциальный Сертификат о 
Происхождении (Non-Preferential Certificate of Origin) и (ii) Преференциальный Сертификат о Происхождении (Preferential 
Certificate of Origin). Непреференциальный Сертификат о Происхождении, известный также как Обыкновенный Сертификат о 
Происхождении (Ordinary Certificate of Origin), является основным типом; он сертифицирует, что страна происхождения 
товаров не квалифицирована для какой-либо преференциальной процедуры. Преференциальный Сертификат о 
Происхождении сертифицирует, что страна происхождения включена в список стран, в отношении которых применяются 
уменьшенные тарифы (tariffs; или импортные пошлины (import duties)) или вовсе освобождены от этих тарифов; такие 
сертификаты могут применяться для удовлетворения требований аккредитивов, таможни страны назначения или по запросу 
покупателя (импортёра). Преференциальные сертификаты позволяют воспользоваться такими преференциями в том случае, 
когда товары поставляются в рамках Схемы Преференций (Scheme of Preference) или Соглашения о Свободной Торговле 
(Free Trade Agreement) между конкретными странами. 
 
В Европейском Союзе для обозначения страны происхождения товаров используется Сертификат о Перемещении ЕВР.1 
(Movement Certificate EUR.1 (EUR.1 Certificate или EUR.1)). Сертификат о Перемещении ЕВР.1 выпускается продавцом 
(экспортёром) товаров, но при этом индоссируется компетентным органом общественной власти (competent public authority) 
или таможенным управлением (customs office). 
 
В отношении хлопкового волокна имеются свои дополнительные особенности при идентификации его происхождения. В 
договорах на поставку в частности указывается происхождение (Origin) или место выращивания (Growth) Хлопчатника, из 
которого было получено экспортируемое волокно. Например, при поставках Американского хлопкового волокна в договоре 
могут указываться регион выращивания Американский (AMERICAN) без определения конкретного происхождения или Из 
Долины Сэн Вакин (SAN JOAQUIN VALLEY (SJV)), Калыфониа/Эризона (CALIFORNIA/ARIZONA), Олынз/Тэксэс, включая 
штаты Арканзас, Луизиана, Миссиссиппи, Миссури, Нью Мексико, Оклахома, Теннесси, Техас (ORLEANS/TEXAS including 
states of Arkansas, Louisiana, Mississippi, Missouri, New Mexico, Oklahoma, Tennessee, Texas), Мэмфис/Восточная Территория, 
включая штаты Алабама, Арканзас, Флорида, Джорджиа, Луизиана, Миссиссиппи, Миссури, Северная Каролина, Южная 
Каролина и Теннесси (MEMPHIS/EASTERN TERRITORY including states of Alabama, Arkansas, Florida, Georgia, Louisiana, 
Mississippi, Missouri, North Carolina, South Carolina, Tennessee). Это делается с целью определения конкретного качества 
волокна, которое может отличаться друг от друга в зависимости от места выращивания. 
 
 
КАЧЕСТВО 

 
Для производства различной продукции из хлопка и сам хлопок требуется различного качества, но при этом очень важно 
чтобы перерабатываемая партия хлопкового волокна была бы однородного качества. Вообще же качество продукции из 
хлопка нередко становится определяющим фактором в решении вопросов ценообразования, возможности запуска её в 
производство, переработку или перепродажу, и прочих. В повседневной деловой практике время от времени встречаются 
ситуации, когда покупателю приходится нести серьёзные убытки по вине продавца или поставщиков, отгрузивших 
некачественную продукцию. Эти убытки могут быть дополнены убытками от простоя лишними расходами на восстановление 
вышедшего из строя технологического оборудования и так далее. Возмещение этих потерь за счёт продавца бывает нелёгким 
занятием, даже если компания продавца вполне платёжеспособна. Виной тому могут служить либо плохая проработка 
порядков и условий договора, касающихся качества поставляемой продукции, либо скверная организация приёмки самим 
покупателем такой продукции. 
 



Независимо от того, покупает ли компания сырьё, комплектующие изделия или любую другую продукцию для собственных 
нужд или дальнейшей перепродажи, очень важно установить, что качество поступившей продукции соответствует порядкам и 
условиям, оговорённым в договоре на поставку. Несоответствие качества полученной продукции может выражаться, 
например, в недостатках, устраняемых без значительных временных или финансовых затрат. Но бывают случаи, когда такие 
недостатки являются столь существенными, что дальнейшее использование такой продукции становится затруднительным 
или вовсе невозможным. Недостатки продукции бывают явные и скрытые. К явным недостаткам относятся такие, которые 
могут быть выявлены при обычном способе приёмки продукции, например, при осмотре, или определяемые с помощью 
специальных методов контроля качества продукции, например, лабораторных исследований или испытаний. К скрытым 
относятся те недостатки, которые нельзя обнаружить указанными ранее способами, и проявляются они лишь в процессе 
монтажа, наладки, использования или переработки, а также при хранении на складе. Например, для хлопкового волокна 
скрытыми недостатками могут быть внутрикипные дефекты, которые обнаруживаются лишь в подготовительном процессе 
прядильного производства при разрыхлении таких кип. 
 
В зависимости от погодных условий в процессе сева и созревания Хлопчатника и сбора урожая хлопка-сырца, а также в 
зависимости от селекционного сорта хлопковое волокно может иметь разную штапельную длину (staple length), кроме того, 
оно в зависимости от цвета (color), засорённости (trash), показателей майкронэйр (micronaire readings; является мерой тонины 
и зрелости волокна (fiber fineness and maturity)), крепости (или удельной разрывной нагрузки (strength)), однородности длины 
волокна (fiber length uniformity) и других показателей качества подразделяется на несколько разных сортов и/или классов 
засорённости, каждый из которых имеет свою скидку от базового сорта и/или класса засорённости. Продавец и покупатель в 
своих крупных договорах, как правило, оговаривают базовый сорт для расчёта стоимости хлопкового волокна иного качества, 
поставляемого по данному договоруу; в небольших договорах обычно допускают привязку к официальной классификации по 
соответствующему стандарту, либо к частным типам. Таким образом, можно отметить, что описание качества хлопкового 
волокна, поставляемого по договору, производится по одному из приводимых ниже способов:- 
 
1. ПО ОПИСАНИЮ (ON DESCRIPTION), то есть по названию сортов и/или классов засорённости в соответствующих 
стандартах, например, (i) Универсальных Стандартов на Хлопок (Universal Standards), являющихся Официальными 
Стандартами на Хлопок Соединённых Штатов Америки (the Official Cotton Standards of the United States):- Средний Слегка 
Пятнистый со штапельной длиной волокна 1-3/32 дюйма (Middling Light Spotted 1-3/32”) или Строго Низкий Средний Слегка 
Пятнистый со штапельной длиной волокна 1-1/16 дюйма (Strict Low Midling Light Spotted 1-1/16” (SLM LtSp 1-1/16”)); или (ii) 
национального стандарта на хлопок Узбекистана – Тип 5, Первый Сорт, Средний Класс (5 Tip, Birinchi Nav, Urta Klass). Договор 
может быть заключён как для поставки одного качества, так и различного качества, при этом в тексте договора будут сделаны 
соответствующие пометки; кроме того, майронэйр и крепость (если она необходима) прописываются в договоре отдельно. 
 
2. ПО ТИПУ (ON TYPE), то есть по официальным или частным образцам экспортёра по сорту и/или цвету хлопкового волокна, 
утверждаемым продавцом и покупателем в качестве эталонных образцов для конкретной поставки. Такие типы могут иметь 
любые названия или цифровые коды, которые присвоят ему экспортёр или продавец. При продажах по типу штапельная 
длина волокна, майронэйр и крепость (если она необходима) прописываются в договоре отдельно. 
 
3. ПО ОФИЦИАЛЬНОЙ КЛАССИФИКАЦИИ или так называемому ПРАВИТЕЛЬСТВЕННОМУ КЛАССУ (ON GOVERNMENT 
CLASS), то есть по терминологии и условиям классификации (в данном случае хлопкового волокна из США), выполненной 
Департаментом Сельского Хозяйства США (UNITED STATES DEPARTMENT OF AGRICULTURE, сокращенно – USDA) по 
сорту, цвету, штапельной длине волокна и майкронэйру. При этом поставка сопровождается следующими типовыми формами 
документов:- 
 
– ЗЕЛЁНЫЕ КАРТЫ (GREEN CARD) (или ФОРМА 1 МЕМОРАНДУМ О КЛАССИФИКАЦИИ ХЛОПКА (COTTON CLASSIFICATION 
MEMORANDUM FORM 1)):- первоначальная классификация, выполненная Управлением по Классификации (Classing Office) 
Классифицирующей Палаты Департамента Сельского Хозяйства США (USDA Classing Board), обслуживающим 
соответствующую территорию, и предоставленная хлопкоробу-фермеру. Поставщик предоставляет покупателю нотариально 
заверенную копию компьютерной распечатки классификации Департамента Сельского Хозяйства США (notarized computer 
print-out of the USDA classing). При этом к каждой кипе хлопкового волокна прикрепляется такая Зелёная Карта, в которой 
отражены результаты испытаний на Высокопроизводительном Инструменте (ВПИ; High Volume Instrument (HVI) взятого из этой 
кипы образца, содержащие информацию о штапельной длине, крепости, майкронэйре и другом. А сами взятые пробы 
становятся собственностью Правительства США. 
 
– ФОРМА А (FORM A):- классификация (classification) или сравнение (comparison), выполненное по свежим отобранным 
образцам, переданным напрямую из публичного склада (public warehouse), где хранится хлопковое волокно, в 
Классифицирующую Палату Департамента Сельского Хозяйства США (USDA Classing Board), по запросу владельца 
хлопкового волокна или его агента. Такая классификация или сравнение подтверждаются Меморандумом по Форме А (Form A 
Memorandum). 
 
– ФОРМА АР. (FORM R):- форма, используемая Департаментом Сельского Хозяйства США для переоформления 
первоначальной классификации, указанной в Зелёной Карте, на сертификат. Эта процедура должна быть выполнена в 
течение 12 месяцев от даты первоначальной классификации. 
 
В качестве стандартов, используемых для определения характеристик качества хлопкового волокна, большей частью 
мирового хлопкового сообщества применяются Официальные Стандарты на Хлопок Соединённых Штатов (the official Cotton 
Standards of the United States) – так называемые Универсальные Стандарты (Universal Standards), разрабатываемые 
Департаментом Сельского Хозяйства США. Эти стандарты относятся как к средневолокнистому Американскому Нагорному 
Хлопку (American Upland Cotton), так к длинноволокнистому Американскому Хлопку Пима (American Pima Cotton) и Хлопковому 
Линту (Cotton Linters), и были впервые установлены в США в 1909 с целью поддержки в осуществлении внутренней и внешней 
торговли. В настоящее время они признаны и адаптированы практически всеми международными хлопковыми ассоциациями, 
ассоциациями прядильщиков и биржами, на которых осуществляется торговля хлопковым волокном, то есть 
уполномоченными представителями 24 организаций (не считая всех организаций в США) из 22 стран (по данным на Октябрь 
2018) Европы, Северной, Южной и Центральной Америки и Азии, которые подписали Соглашение об Универсальных 
Стандартах на Хлопок (Universal Cotton Standards Agreement). 



 
Если хлопковое волокно продаётся по описанию или по типу, то значение показателя майкронэйр гарантируется продавцом, 
но если по официальной классификации, то значения показателя майкронэйр обычно содержатся в компьютерной распечатке. 
 
Таким образом, качество поставляемого хлопкового волокна может определяться одним из указанных выше документов, либо 
сертификатом качества. В случае продаж хлопкового волокна в странах Средней Азии подтверждением качества обычно 
служит Счёт-Сертификат, выписываемый хлопкоочистительным заводом или переоформленный таможенным складом на 
основе заводского (Узбекская практика), в котором указываются все параметры качества для поставляемой марки хлопкового 
волокна, общие вес-брутто, вес тары и вес-нетто, а также покипный отвес с указанием веса-брутто каждой кипы. 
 
Большинство крупных торговцев хлопком и прядильных фабрик в разных странах мира имеют в своём штате так называемых 
классёров (или классификаторов (classer)), которые визуально при сравнении, вручную или с помощью специальных приборов 
занимаются определением качества приобретаемого или приобретённого их предприятием хлопкового волокна. На этапах 
отбора или покупки хлопкового волокна классёры определяют сорт по цвету волокна и длину штапелька этого волокна после 
чего дают своё заключение руководству предприятия для принятия дальнейшего решения об отказе или покупке данного 
волокна и цене или ценах на волокно, если оно разного качества. Поскольку классёры не в состоянии визуально или вручную 
определить остальные характеристики хлопкового волокна, то в случае его приобретения они приступают к последующим 
испытаниям с помощью различных измерительных приборов (если таковые имеются) или передаются на испытания в 
независимые лаборатории, оснащённые необходимыми приборами или целыми линиями таких приборов – так называемыми 
Высокопроизводительными Инструментами (ВПИ; High Volume Instrument (HVI)). Ведущим мировым изготовителем такого 
оборудования для хлопковиков является компания Уштэр Тчэкнолодьжиз А.Ге. (Цельвига Уштэр) (USTER TECHNOLOGIES AG 
(ZELLWEGER USTER)), Уштэр (или Устер), Швейцария; хотя есть также изготовители такого оборудования в Китае и Индии. 
Прядильщикам все получаемые инструментальным методом характеристики волокна требуются для выработки конкретной 
пряжи, для которой требуется либо волокно одного качества, либо смеска волокон с соответствующими качествами. 
 
Разница в стоимости, связанная с отклонением качества хлопкового волокна от базового значения, обычно устанавливается в 
виде премий и скидок хлопковыми ассоциациями или арбитражными органами при этих ассоциациях. Эти премии и скидки 
отображаются данными ассоциациями в Американских центах за фунт. В отношении хлопкового волокна из стран Средней 
Азии, также используются аналогичные премии и скидки, выраженные в центах за фунт, однако сами эти страны утвердили у 
себя процентные ставки премий и скидок, что в значительной степени более целесообразно и удобно для использования, так 
как значения меняются пропорционально изменению рыночной стоимости хлопка. А ассоциации вынуждены постоянно 
пересматривать свои цифровые значения премий и скидок в соответствии с изменением ценовой ситуации на рынке. К тому 
же, на какой основе вычисляются эти надбавки и скидки абсолютно непонятно, так как ни процентные, ни центовые за фунт 
ставки абсолютно не соизмеримы с процентом выхода и качеством пряжи из оцениваемого хлопкового волокна того или иного 
качества, а ведь это единственно важное значение для прядильных фабрик. 
 
Если покупатель и продавец не могут прийти к согласию относительно качества договорного хлопкового волокна, каждый из 
них может обратиться в хлопковую ассоциацию для проведения арбитража по качеству или по иным техническим вопросам 
(несоблюдение порядков и условий договора). Арбитраж выполняется ассоциацией, правила которой заложены в основу 
договора. К примеру, если договор на поставку основан на правилах Международной Хлопковой Ассоциации, то и арбитраж 
должен производиться этой организацией. К числу признанных хлопковым сообществом ассоциаций относятся:- ALEXANDRIA 
COTTON EXPORTERS ASSOCIATION (Египет, сокращённо – ALCOTEXA), THE AMERICAN COTTON SHIPPERS ASSOCIATION 
(США, сокращённо – ACSA), ASSOCIATION COTONNIERE DE BELGIQUE (Бельгия), L’ASSOCIATION FRANCAISE 
COTONNIERE (Франция, сокращённо – AFCOT), ASSOCIAZIONE COTONIERA LINIERA E DELLE FIBRE AFFINI (Италия), 
BOLSA DE MERCADORIAS & FUTUROS (Бразилия), BREMER BAUMWOLLBÖERSE (Германия), CENTRO ALGODONERO 
NACIONAL (Испания), THE EAST INDIA COTTON ASSOCIATION LTD (Индия), THE INTERNATIONAL COTTON ASSOCIATION 
LTD (Соединённое Королевство, сокращенно – ICA), IZBA BAWELNY W GDYNI (Польша), JAPAN COTTON ARBITRATION 
INSTITUTE (Япония). Для разрешения возникших споров совсем не обязательно быть членом той или иной хлопковой 
ассоциации, однако будучи членом той или иной ассоциации Вы сможете воспользоваться льготными ставками за оказание 
необходимых услуг. В большинстве случаев договаривающиеся стороны стараются разрешить возникающие в процессе 
исполнения договора споры путём двухсторонних переговоров, не прибегая к услугам арбитражных судов, то есть третьих 
лиц. 
 
Весьма ценную брошюру, касающуюся селекционных типов хлопкового волокна и их качественных характеристик, а также 
сроков сева и сбора урожая Хлопчатника в разных странах мира, на ежегодной основе публикует Бременская Биржа Хлопка. 
Эта брошюра носит название Разновидности Хлопчатника по Происхождениям (Cotton Varieties by Origins). Используя 
опубликованные данные, можно определять, имеется ли в той или иной стране и в каком объёме от общего производства 
хлопковое волокно, необходимое по качественным характеристикам конкретной прядильной фабрике. 
 
 
НЕЗАВИСИМАЯ ЭКСПЕРТИЗА КАЧЕСТВА И ВЕСА 

 
При исполнении договоров на поставку между продавцом и покупателем достаточно часто возникают споры, связанные с 
неправильными количествами и качествами отгруженных товаров или сырья. В этом случае хлопковое волокно также не 
является исключением. Первоначально, параметры количества и качества производят продавцы при отгрузке или покупатели 
при приёмке груза. Однако, в силу некоторых обстоятельств их измерения могут оказаться необъективными. К числу таких 
обстоятельств могут относиться:- отсутствие должной квалификации и сертификации сотрудника, производящего оценку 
количества и качества; весы, не прошедшие официальной поверки, или у которых просрочена соответствующая поверка; 
отсутствие должных условий окружающей среды (температура, влажность, освещение), в которой производится оценка 
количества и качества; и тому подобное. Для доказательства несоответствия количества и качества требуется независимое и 
беспристрастное подтверждение данного факта. Несмотря на стандартное условие договора в отношении возможного 
проведения той или иной хлопковой ассоциацией арбитража по качеству и техническим вопросам, многие договоры содержат 
условие подтверждения качества одной из международных компаний по независимой экспертизе хлопкового волокна. 
Инспекция такой организации признается окончательной для обеих сторон договора. Продавцы обычно заинтересованы в 
проведении инспекции перед отправкой на месте или, в крайнем случае, в порте отгрузки; покупатели же стремятся провести 



инспекцию после морской перевозки в порте выгрузки или по месту доставки. Дело в том, что во время транспортировки, а 
также погрузки или выгрузки с судна, груз может быть подвержен воздействию морской водой, дождевыми осадками и 
прочему; кроме того, при погрузке или выгрузке с судна навалом может произойти случайное падение части груза за борт. По 
этим причинам покупатели и стремятся заключить договор, регламентирующий проведение инспекции в порту выгрузки с тем, 
чтобы снять с себя ответственность за возможные разбирательства с грузоперевозчиком. 
 
Ведущее место среди признанных международных компаний независимой экспертизы качества товаров и услуг (и в частности 
хлопка) занимают Сосьете Жэнераль дё Сюрвэйансэ Эс.А. (Эс.Жи.Эс.) (SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE SA (SGS)) 
со штабквартирой в Женеве, Швейцария; основана 12 Декабря 1878 двумя молодыми предприимчивыми Латышами в Рауне 
(Rouen), Франция, и зарегистрирована в Женеве в 1919; более 1 650 офисов и лабораторий по всему миру; более 80 000 
сотрудников) и Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз Эл.ти.ди. (Дабл.Ю.Ай.Эс.) (WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS)) со 
штабквартирой в Ливерпуле, Соединённое Королевство), в ряде стран эту функцию выполняют также компании, входящие в 
группы компаний Болтик Кэнтчрол Лимитид (BALTIC CONTROL LTD; со штабквартирой в Дании), Бюро Веритас Груп (BUREAU 
VERITAS GROUP; со штабквартирой во Франции), Котэкна Инспэкшэн Эс.А. (COTECNA INSPECTION SA; со штабквартирой в 
Швейцарии), Интётэк Груп Пи.Эл.Си. (INTERTEK GROUP PLC; со штабквартирой в Соединённом Королевстве), СОСЁА (или 
СУЗЕА) (SOSEA – аббревиатура от Сосьете дё Сэрвисс пур л’Ёроп э л’Яфрикь (SOCIÉTÉ DE SERVICES POUR L’EUROPE ET 
L’AFRIQUE); со штабквартирой во Франции) и Трэнсглобэл Инспэкшэнз (TRANSGLOBAL INSPECTIONS; со штабквартирой в 

США). В большинстве стран мира, где в больших объёмах производится, перерабатывается или хранится хлопковое волокно, 
указанные компании имеют свои действующие представительства или дочерние предприятия, оснащённые 
соответствующими стандартами, приборами и всем необходимым для проведения испытаний хлопкового волокна, и 
предлагают клиентам различные услуги, к числу которых относятся отбор образцов (sampling), классировка (classing), 
контроль количества (inspection of quantity) или взвешивание (weighing) кип, контроль погрузки, отгрузки или разгрузки 
(inspection of loading, shipment or discharging) и другие. Услуги, связанные с определением качества или веса хлопкового 
волокна, оказываются компаниями на определённой процентной основе, например:- 5, 10, 20 или 100 процентов, то есть 
отборке, классировке или взвешиванию подвергаются соответствующее процентной ставке количество кип заявленной партии 
хлопкового волокна. По мнению многих торговцев 20% услуги практически совпадают по результатам с услугами, оказанными 
на 100% основе; при менее 20% инспекции возможны разбросы по качеству, перераспределяемые на всю оставшуюся партию 
хлопкового волокна. Зачастую клиенты договариваются с такими компаниями о возможности оказания услуг на 100% основе, 
если качество или вес в любом другом процентном соотношении имеют сильное расхождение от заявленных показателей. 
Кроме того, договаривающиеся стороны при заказе услуг той или иной компании независимой экспертизы проговаривают 
между собой, что эти услуги будут оплачены проигравшей стороной, которая предоставила неверные показатели количества 
или качества. 
 
Если же результаты проведённой экспертизы не удовлетворяют требования клиентов или не соответствуют реальному 
качеству и весу, что встречается крайне редко, то договаривающиеся стороны обращаются для разрешения возникших споров 
в соответствующий арбитражный суд, упомянутый в порядках и условиях договора на поставку. Если получаемые результаты 
независимой инспекции устраивают обе стороны договора, то в зависимости от наличия излишнего или недостающего веса, а 
также в зависимости от наличия в поставляемой партии у хлопкового волокна более лучшего или более худшего качества, 
продавец, в соответствии с результатами заключения (например, сертификатом качества и/или веса) независимого 
инспектора, должен будет либо возместить часть переплаченных, либо получить от покупателя часть причитаемых денежных 
средств. С этой целью, в зависимости от результатов проведённой экспертизы, продавец с покупателем обмениваются кредит 
нотой (credit note) или дебит нотой (debit note) на соответствующее списание или начисление дополнительных денежных 
средств в дальнейших платежах при предусмотренной договором отсрочке платежей. Эта процедура должна быть выполнена 
с тем, чтобы официально удовлетворить всем законодательным требованиям фискальных и таможенных властей 
соответствующей страны. 
 
Во избежание проявления возможных проблем, связанных с количеством и качеством договорной продукции, умудрённые 
опытом производители, торговцы, переработчики и потребители достаточно часто стали включать в свои договоры пункт о 
соответствующей продаже или приобретению продукции на основе сертификата, подтверждающего количество и качество, 
выдаваемого известной компанией независимой инспекции. Данное условие договора разгружает стороны от долгосрочной 
волокиты и потери времени на проведение разбирательств несоответствия. Всё это берут на себя сами компании 
независимой инспекции, выдавшие соответствующие сертификаты. 
 
Вообще же организации и компании независимой инспекции, обладая многочисленными аккредитациями на право проведения 
сертификации продукции, систем и услуг, предлагают достаточно обширный перечень оказываемых услуг, среди которых:- 
- Инспекция количества и качества товаров или сырья на предмет их соответствия порядкам и условиям договора на поставку, 
соответствующего стандарта или прочего нормативного требования, осуществляемая по поручению заказчика на всей 
производственно-сбытовой цепи, например, с тестирования почвы в поле и качества посевного материала, или на заводе в 
процессе переработки и производства, или выборочно на складе, или в точке розничной продажи; 
- Маркировка инспектируемой продукции, в том числе введением специальных веществ – наномаркеров, производимым для 
нефтепродуктов; 
- Проведение предотгрузочной экспертизы или экспертизы по прибытии с целью определения состояния товаров, упаковки, 
контейнеров или транспортных средств перевозчика, например, освидетельствование чистоты транспортных средств:- 
трюмов, барж, судов, контейнеров и контрейлеров, прицепов и полуприцепов, железнодорожных вагонов и тому подобного 
перед погрузкой; 
- Контроль количества и взвешивание груза в момент погрузки, отгрузки, перегрузки, выгрузки или разгрузки, в том числе в 
моменты таможенного оформления или очистки груза с соответствующим освидетельствованием опломбировки таможней 
после проверки транспортных средств, номеров и целостности пломб перед таможенной проверкой и наблюдением за 
вскрытием таможней транспортных средств; 
- Инспекция повреждённого груза по поручению страховых компаний с определением причины повреждения и оценки ущерба; 
- Отбор проб или образцов согласно национальным и международным стандартам, например, AS, AS/EN, BRC, EMAS, ES 
FOSFA, FSC, GAFTA, GDP, GLOBALGAP, GLP, GMP, GOST R, HACCP, IECQ HSPM, IFS, ISIRI, ISO, ISO/PAS, ISO/TS, OHSAS, 
PEFC, SA, SQF, SRA, TAPA, Tick-IT, TL, USDA, VDA и прочим; 



- Лабораторные испытания образцов или проб товара или сырья с определением его качественных и функциональных 
характеристик и проверкой их соответствия стандартам, техническим условиям (ТУ), нормам безопасности и правилам; сами 
же лаборатории оснащены по последнему слову техники и по ряду продукции работают на круглосуточной основе; 
- Применение специального устройства (термо-датчика) для мониторинга температурного режима во время транспортировки 
или хранения товара или сырья, а также для выявления фактов несанкционированного вскрытия; 
- Физический и документарный контроль над имуществом (в том числе товаром или сырьём) в залоге, а также управление его 
движением на складе, включая его приёмку и отгрузку; 
- Независимая калибровка и сертификация измерительного оборудования; 
- Верификация и контроль соответствия качества продукции и систем обеспечения качества на предприятиях требованиям 
национальных и международных стандартов, а также региональных и местных законодательных актов; 
- Независимая техническая оценка проектов; 
- Оценка недвижимости и незавершённого строительства; 
- Оценка машин, оборудования и транспортных средств; 
- Оценка бизнеса; 
- Оценка бартерных сделок; 
- Определение уровня цены товара; 
- Многосторонняя оценка предприятий на возможность выполнения условий заказчика; 
- Экспертиза по определению страны происхождения товара для получения сертификатов о происхождении товара; 
- Консультационные услуги всевозможного характера, начиная от производственного и заканчивая финансовым; 
- Экспертиза ущерба, в том числе, для страховых компаний, например, в дорожно-транспортных происшествиях; и 
- Разработка отраслевых и корпоративных стандартов и сертификация на соответствие этим стандартам. 
 
Все перечисленные выше услуги оказываются компетентными и опытными специалистами высочайшего уровня по 
соответствующиму направлению. Выдаваемые данными организациями и компаниями заключения и свидетельства об 
инспекции защищают интересы заказчиков в конфликтах, передаваемых на рассмотрение арбитражного суда. 
 
Следует также отметить, что ряд стран в соответствии с действующим в них законодательством не допустят импортируемую 
продукцию к таможенной очистке без наличия сертификата соответствия требованиям определённых или национальных 
стандартов. Такие меры нацелены прежде всего на защиту здоровья и безопасности национального потребителя, охрану 
окружающей среды и обеспечение национальной безопасности. Национальные программы по оценке соответствия 
направлены против недобросовестной конкуренции и защищают местных производителей от ввоза и распространения на 
местном рынке недоброкачественной, небезопасной или поддельной продукции. Ряд компаний независимой инспекции 
уполномочены национальными органами стандартизации на проведение предотгрузочной сертификации зарубежной 
продукции и выдачи на её основе сертификатов соответствия требованиям национальных стандартов и законодательных 
актов. Такая услуга значительно ускоряет процесс ввоза продукции в эти страны. 
 
Как практически в любом сегменте крупного международного бизнеса, в независимой инспекции также имеется своя 
Международная Федерация Инспекционных Агентств (INTERNATIONAL FEDERATION OF INSPECTION AGENCIES) со 
штабквартирой в Лондоне, Соединённое Королевство. Членами этой федерации являются ведущие крупные национальные и 
интернациональные агентства независимой инспекции. 
 
 
УСЛОВИЯ ПОСТАВКИ 

 
Одним из важнейших порядков и условий всех международных договоров на поставку хлопкового волокна являются условия 
поставки, без которых сторонам просто не известно, что конкретно следует предпринимать каждой из сторон при исполнении 
договора. Именно условия поставки определяют пункт разграничения ответственности между продавцом и покупателем в 
отношении всевозможных рисков, действий и связанных с ними расходов по возможному хранению, транспортировке и 
страхованию хлопкового волокна из места отправки в место назначения; но при этом данные риски ограничиваются риском 
утраты или повреждения хлопкового волокна. Иными словами продавец несёт риск и финансовую ответственность за 
исполнение соответствующих действий лишь до пункта поставки, определённого договором, а все последующие риски, 
действия и связанные с ними расходы возлагаются на покупателя. Вместе с тем увеличение накладных расходов может 
произойти после заключения договора на поставку хлопкового волокна и до его исполнения; такое может встретиться, 
например, в случае вынужденного изменения маршрута транспортировки, вследствие каких-либо объективных факторов, 
возникших в такой период времени. В последнем случае это увеличение накладных расходов будет возложено либо на 
продавца, либо на покупателя в зависимости от установленного договором условия поставки. Нельзя также исключать риск 
утраты или повреждения хлопкового волокна в процессе транспортировки и перевалки в пунктах погрузки, перегрузки или 
выгрузки; мало того, в зависимости от выбранного условия поставки (в частности одного из терминов Группы D, о которых 
пойдёт речь далее) за продавцом сохраняется обязанность по исполнению договора посредством предоставления вместо 
утерянного или повреждённого хлопкового волокна новой партии хлопкового волокна и как можно скорее, что, соответственно, 
приведёт к дополнительным расходам со стороны продавца. Увеличение накладных расходов может произойти и в 
результате поставки хлопкового волокна не соответствующего договору качества, когда покупатель откажется принимать 
поставку хлопкового волокна, как было согласовано. При этом покупатель может воспользоваться правом и расторгнуть 
договор на поставку хлопкового волокна в случае, если продавец не устранит данное несоответствие путём поставки новой 
партии хлопкового волокна или не договорится с покупателем о скидке к цене такого хлопкового волокна. Кстати, поставка 
хлопкового волокна несоответствующего качества может быть вызвана как зависящими, так и не зависящими от продавца 
причинами. В таком случае возникшее увеличение накладных расходов будет возложено на продавца. 
 
В международной торговле различными товарами уже давно выработался список условий поставки в виде определённых 
терминов, который распространяется и на условия поставки в торговле хлопком. В конце XX века четырьмя самыми 
популярными Англоязычными терминами условий поставки хлопка, подходящими для морской перевозки, были так 
называемые Си.Ай.Эф. (CIF), Си.Эн.Эф. (CNF), Эф.Оу.Би. (FOB) и Эф.Эй.Эс. (FAS). Термин CIF расшифровывался как Cost 
(Стоимость), Insurance (Страхование) и Freight (Фрахт) и предполагал проплаченную поставку и страховку груза до порта 
страны назначения, указываемого вслед за этим термином. Иными словами продавец нёс финансовую ответственность за 
поставку и страховку груза до указываемого порта; как только груз прибывал в этот порт и выгружался из судна на берег, 



финансовая ответственность за все последующие расходы переходила к покупателю. Термин CNF расшифровывался как Cost 
(Стоимость), N (И (от Англоязычного And)) и Freight (Фрахт) и предполагал проплаченную поставку без страховки груза до 
порта страны назначения, указываемого вслед за этим термином. Иными словами продавец нёс финансовую ответственность 
только за поставку груза, не включая его страховку, до указываемого порта; как только груз прибывал в этот порт и 
выгружался из судна на берег, финансовая ответственность за все последующие расходы переходила к покупателю. Термин 
FOB расшифровывался как Free On Board (Свободно На Борту или Франко На Борту) и предполагал проплаченную поставку и 
возможную страховку груза вместе с погрузкой на борт судна в порту страны происхождения, указываемом вслед за этим 
термином, или страны транзита, расположенной по соседству или вблизи со страной происхождения, в которой не было своих 
морских портов. Иными словами продавец нёс финансовую ответственность за поставку груза до указываемого порта; как 
только груз прибывал в этот порт и загружался на борт судна, финансовая ответственность за все последующие расходы 
переходила к покупателю. Термин FAS расшифровывался как Free Along Side (Свободно Вдоль Борта) и предполагал 
проплаченную поставку и возможную страховку груза без погрузки на борт судна в порту страны происхождения, указываемом 
вслед за этим термином, или страны транзита, расположенной по соседству или вблизи со страной происхождения, в которой 
не было своих морских портов. Иными словами продавец нёс финансовую ответственность за поставку груза до указываемого 
порта; как только груз прибывал в этот порт и размещался на берегу вдоль борта судна, финансовая ответственность за все 
последующие расходы переходила к покупателю. 
 
Непрерывно происходившие в ХХ веке перемены в средствах доставки, связи и обычаях поставки товаров привели к тому, что 
мировое сообщество в лице национальных торговых и торгово-промышленных палат, объединяющих интересы местных 
торговцев, производителей и переработчиков в разных странах, пришло к необходимости разработки унифицированных 
правил для различных условий поставки товаров. Первая попытка создания международной организации, объединяющей 
интересы этих национальных торговых и торгово-промышленных палат, была предпринята в 1905 в Льеже, Бельгия. Тогда 
был создан Международный Съезд Торговых Палат, объединивший деловые круги многих Европейских государств. В 1914 
Съезд принял свой Устав, согласно которому предполагалось создание постоянно действующего органа, однако сделать это 
по ряду причин не удалось. В Октябре 1919 на Международной Конференции в Атлантик Сити, США делегаты от 
Американской, Бельгийской, Британской, Итальянской и Французской национальных торговых палат приняли решение о 
создании Международной Торговой Палаты (МТП) (INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE (ICC)). Учредительный Съезд 
по этому поводу состоялся в 1920 в Париже, Франция, на котором был утверждён Устав новой организации; тогда же 
состоялось инкорпорирование палаты; и в этом же городе обосновалась штабквартира новой организации. Основной задачей 
палаты являлось содействие улучшению экономических отношений между странами и установлению международных 
контактов, взаимопониманию деловых кругов и их организаций, устранению экономических и политических преград, 
препятствующих свободному движению товаров, капитала и рабочей силы. Одним из средств достижения намеченных целей 
явилась разработка различных рекомендаций для возможного использования бизнесменами в договорной практике. Эти 
рекомендации обеспечивали стандартизацию и единообразное понимание тех или иных правил торговли и терминологии, что 
вело к достижению наилучшего взаимопонимания торговыми партнёрами друг друга. 
 
В 1920-х палата впервые опубликовала Торговые Термины (или Термины Торговли) (Trade Terms), состовшие из 10 наиболее 
употребимых в то время в 18 странах базисных терминов поставки товаров по договорам. Уже в 1936 Международной 
Торговой Палатой (МТП) был обобщён, систематизирован и впервые опубликован свод международных правил толкования 
наиболее часто встречавшихся во внешней торговле торговых терминов – ИНКОТЁРМЗ

®
 (INCOTERMS

®
 – это сокращение от 

International Commercial Terms (Международные Коммерческие Термины) и одновременно товарный знак МТП, 
зарегистрированный в нескольких странах). Редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 1936 считается первой редакций свода правил, 

попытавшейся стандартизировать действовавшие на тот момент практики международной торговли; она предложила 
деловому миру всего шесть базисных терминов и их интерпретацию:- CIF (Cost, Insurance and Freight), C&F (Cost and Freight), 
FAS (Free Along Side), FOB (Free On Board), Ex Ship и Ex Quay. С тех пор за счёт внесения поправок и дополнений для 
приведения в соответствие с современной на тот момент практикой международной торговли эти правила издавались в 
редакциях 1953, 1967, 1976, 1980, 1990, 2000, 2010 и 2020 годов. К примеру, редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 1953 стала первым 

пересмотром ранее утверждённых правил вслед за окончанием Второй Мировой Войны (1939–45), когда возросла роль 
железнодорожной перевозки грузов; в ней появились четыре новых термина, не относившиеся к морской перевозке грузов:- 
EXW (Ex Works), FOR (Free On Rail), FOT (Free On Truck) и DCP (Delivered Costs Paid). Редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 1967 

разъяснила некоторые ошибочные понимания терминов предыдущей версии, добавив два новых термина:- DAF (Delivery At 
Frontier) и DDP (Delivery At Destination). Редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 1976 появилась в ответ на возросшие воздушные перевозки 

грузов; во избежание путаницы с морской перевозкой с базисом поставки FOB, был внедрён новый термин – FOB Airport (Free 
On Board Airport). Редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 1980 отразила изменения, навеянные возраставшим объёмом доставки груза 

контейнерами; в ней появился ещё один новый термин – FRC (Free Carrier), ныне известный как FCA (Free Carrier). Редакция 
ИНКОТЁРМЗ

®
 1990 была издана в ответ на к всё возраставшее использование средств компьютерной связи с его 

Электронным Обменом Данными (ЭОД) (Electronic Data Interchange (EDI)), рост смешанных перевозок (intermodal transport) 
грузов и упрощение в оформлении и выписывании транспортных документов, в частности в ряде случаев коносаменты (bills of 
lading) заменялись необоротными документами (морская накладная (sea waybill), линейная накладная (liner waybill), 
контейнерный коносамент (container bill of lading), экспедиторская расписка в получении груза (forwarder’s cargo receipt (FCR))); 
была произведена смена аббревиатуры термина Free Carrier с FRC на FCA, а также изъяты из обращения три старых 
термина:- FOR (Free On Rail), FOT (Free On Truck) и FOB Airport (Free On Board Airport). В связи с развитием телефонной связи 
и Интернет технологий международные организации были вынуждены менять сложившиеся правила в отношении 
сопроводительной документации, отвечая тем самым на новые требования времени. Так появились Унифицированные 
Правила Ведения для Обмена Данными Торговли по Отдалённой Передаче (Uniform Rules of Conduct for Interchange of Trade 
Data by Teletransmission 1987 (The UNCID Rules)) – Публикация № 452, выпущенная в 1987 Международной Торговой Палатой 
(МТП); Правила Объединённых Наций для Электронного Обмена Данными для Администрирования, Коммерции и Перевозки 
(United Nations Rules for Electronic Data Interchange for Administration, Commerce and Transport (UN/EDIFACT)), одобренные 
Организацией Объединённых Наций в 1987; Унифицированные Правила для Морских Накладных (Uniform Rules for Sea 
Waybills), изданные Международным Морским Комитетом (ММК) (Comite Maritime International (CMI); штабквартира 
расположена в Антверпене, Бельгия) 29 Июня 1990 (они относятся к договорам перевозки (contract of carriage), заключённым в 
письменной или устной форме, по которым не предусмотрена выписка коносамента или иного аналогичного документа о 
титуле (или праве собственности) на товары, полностью или частично перевозимые морем); и Правила по Электронным 
Коносаментам (Rules on Electronic Bills of Lading), изданные Международным Морским Комитетом (ММК) (Comite Maritime 
International (CMI); штабквартира расположена в Антверпене, Бельгия) 29 Июня 1990 (они применяются только по взаимному 



согласию сторон; перевозчик, получив товары от грузоотправителя, обязан передать грузоотправителю расписку об их 
получении посредством направления электронного сообщения в указанный грузоотправителем адрес, а грузоотправитель 
обязан подтвердить получение этой расписки; в расписке указываются:- (i) наименование грузоотправителя, (ii) описание 
товаров со всеми заявлениями и оговорками, имеющими такое же юридическое значение, как это требовалось при выдаче 
бумажного коносамента, (iii) дата и место принятия товаров, (iv) отсылка к определяемым перевозчиком условиям и правилам 
перевозки и (v) личный ключ, используемый для последующих сообщений; в любое время до поставки товаров держатель 
(holder), в силу владения действительным личным кодом и являющийся единственной стороной, уполномоченной против 
перевозчика, может потребовать от перевозчика оформления бумажного коносамента, подлежащего выдаче в определяемом 
держателем месте). В соответствии с принятыми правилами перевозчик, грузоотправитель и любые последующие стороны, 
согласившиеся на использование электронного обмена данными, соглашаются с тем, что переданные и подтверждённые 
электронные данные, перенесённые из памяти компьютера на дисплэй или распечатанные на принтере, соответствуют 
требованиям национального или местного права, обычая или практики о необходимости заключения договора перевозки в 
письменной форме и его подписания. Выражая своё согласие на применение таких правил, стороны соглашаются не 
выдвигать в качестве защиты довода о необходимости заключения договора в письменной форме. Редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 

2000 пересмотрела раздел Лицензия, Разрешение, и Формальности (License, Authorizations and Formalities) у терминов FAS 
(Free Along Side) и DEQ (Delivered Ex Quay) с целью соответствия новым требованиям таможенных органов в отношении к 
экпортёрам и импортёрам. Последняя редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 учитывает решение проблемы безопасности, развитие 

зон, свободных от таможенных пошлин на которых сырьё меняет владельца на основе чередующихся продаж (string sales), 
внедрение в практику торговли электронной связи, а также последние изменения в практике перевозок грузов; были изъяты из 
обращения четыре термина:- DAF (Delivered At Frontier), DES (Delivered Ex Ship), DEQ (Delivered Ex Quay) и DDU (Delivered 
Duty Unpaid), и введены два новых термина (которые стали называться правилами):- DAT (Delivered at Terminal) и DAP 
(Delivered at Place). Более подробная информация об этой редакции приводится далее. 
 
Следует иметь в виду, что при возникновении споров между продавцом и покупателем в отношении условий поставки товаров 
все толкования ИНКОТЁРМЗ

®
 будут учитываться лишь в том случае, если упоминание о них и соответствующей версии 

редакции ИНКОТЁРМЗ
®
 будет прописано в условиях поставки в самом договоре на поставку товаров. В данной ситуации 

продавец или покупатель при необходимости могут обратиться в Международный Суд Арбитражного Разбирательства
®
 

(International Court of Arbitration
®
) при Международной Торговой Палате с целью разрешения возникшего спора. В целом, 

ИНКОТЁРМЗ
®
 предназначены для урегулирования юридических и коммерческих вопросов, которые не нашли отражения в 

заключённой 11 Апреля 1980 в Вене, Австрия Конвенции Объединённых Наций о Договорах Международной Купли-Продажи 
Товаров (КМКПТ) (United Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods (CISG)) и не всегда одинаково 
понимаются в разных странах и в различных портах. Единственное, что отсутствует как в ИНКОТЁРМЗ

®
, так и в Конвенции 

ООН, так это правила о месте и порядке уступки прав собственности на товар от продавца покупателю. Очень важно при этом, 
чтобы продавец и покупатель чётко осознавали и не путали при выборе условия поставки момент перехода риска с переходом 
права собственности на товар. Переход риска может состояться и до перехода права собственности (или владения) на товар, 
например, если покупатель по каким-то причинам откажется принять поставку этого товара, или если покупатель согласился с 
продавцом о том, что продавец остаётся собственником данного товара до его полной оплаты (так называемое удержание 
права собственности (retention of title)). Данный нюанс не урегулирован Венской Конвенцией от 1980 и учитывается согласно 
нормам права той страны, которую продавец и покупатель изберут и укажут в самом договоре на поставку товара. Для 
возможного решения такого вопроса можно также предварительно воспользоваться Публикацией МТП № 546 (ICC Publication 
No. 546) – Переход Права Собственности в Международной Торговле (Transfer of Ownership in International Trade). На практике 
защита интересов сторон договора на поставку товара достаточно часто обеспечивается посредством включения в него 
договорных гарантий, в частности в форме гарантий по требованию или различных документарных аккредитивов, в 
соответствии с которыми продавец получает оплату за отгруженные товары при условии предъявления им в свой банк 
должных отгрузочных сопроводительных документов на эти товары. Кроме того, несмотря на наличие определённых 
обязательств, связанных с тем или иным термином ИНКОТЁРМЗ

®
, они не регламентируют взаимоотношений по смежным с 

самим договором на поставку товара договорам перевозки и страхования грузов. 
 
Зачастую стороны, заключающие договор на поставку товара, незнакомы с различной практикой ведения торговли в 
соответствующих странах. Это может послужить причиной недоразумений, разногласий и судебных разбирательств с 
вытекающей пустой тратой времени и средств. Что касается хлопка, то в каждой хлопкопроизводящей стране, как правило, 
сложились свои типовые условия поставки при продажах хлопкового волокна на экспорт, хотя в каких-то случаях продавец и 
покупатель могут договориться и об иных условиях. Возможные унифицированные условия поставок и вытекающие из них 
обязательства продавца и покупателя по выполнению договора в самом начале нового тысячелетия определялись в 
соответствии с Международными Правилами Толкования Торговых Терминов, Международных Коммерческих Терминов – 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 – Публикацией № 560, выпущенной Международной Торговой Палатой (МТП) в Париже, Франция 

(International Rules For The Interpretation Of Trade Terms, International Commercial Terms – INCOTERMS
®
 2000 – Publication No. 

560, issued by the International Chamber of Commerce (ICC)). В случае наличия комбинированных поставок, включая морскую, 
использовались также термины КОМБИТЁРМЗ 2000 (COMBITERMS 2000), входившие в состав ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 и 

тщательно описанные в официальной публикации Комментарий МТП к ИНКОТЁРМЗ
®
 2000 – Публикация № 620 (ICC Guide to 

INCOTERMS
®
 2000 – Publication No. 620). Правила ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 были приняты за основу базисных условий поставки по 

международным договорным обязательствам всеми странами и их таможенными службами, а в ряде стран ей придавалась 
сила закона, в случае ссылки на эту публикацию в заключаемых договорах и неиспользования в этих договорах каких-либо 
специфических обязательств сторон, так или иначе отличных от требований и рекомендаций ИНКОТЁРМЗ

®
 для каждого 

конкретного термина. Причём последнее имеет весьма серьёзное значение, поскольку ссылка на ИНКОТЁРМЗ
®
 в случае 

возможных споров по исполнению заключённого договора будет недопустима. Кроме самой публикации Международная 
Торговая Палата издаёт ещё и комментарии к ней, представляющие собой практическое руководство, в очень чёткой форме 
раскрывающее все тонкости взаимоотношений продавца и покупателя при выборе ими различных торговых терминов 
ИНКОТЁРМЗ

®
. 

 
Подытоживая сказанное ранее, можно утверждать, что термины ИНКОТЁРМЗ

®
 описывают:- (i) Обязательства (Obligations) 

сторон в отношении тех или иных действий, которые должны быть предприняты конкретно продавцом или покупателем при 
исполнении договора на поставку товаров, например, кто из них организует перевозку (carriage) или страхование товаров, или 
кто из них получает отгрузочные документы (obtains shipping documents) и экспортные или импортные лицензии; (ii) Риск (Risk), 
а точнее где и когда происходит передача риска от продавца покупателю, в момент когда продавец поставляет должные 



товары; и (iii) Расходы (Costs), например, расходы по упаковыванию (packaging costs), транспортные расходы (transport costs), 
расходы на загрузку или выгрузку (loading or unloading costs), расходы на проверку (checking costs) или расходы, связанные с 
безопасностью (security-related costs), которые продавец или покупатель должны нести за свой счёт при исполнении договора 
на поставку товаров. Каждый из соответствующих терминов, определяющих условия поставки товаров, в отношении этих трёх 
моментов имеет набор из 10 статей (articles), нумеруемых последовательно A1/B1:- Общие обязательства (General 
obligations), А2/В2:- Поставка/Приём поставки (Delivery/Taking delivery), А3/В3:- Передача рисков (Transfer of risks); А4/В4:- 
Перевозка (Carriage), А5/В5:- Страхование (Insurance), А6/В6:- Поставочные/транспортные документы (Delivery/transport 
document), А7/В7:- Таможенное оформление экспорта/импорта (Export/import clearance), А8/В8:- Проверка/упаковка/маркировка 
(Checking/packaging/marking), А9/В9:- Распределение расходов (Allocation of costs) и А10/В10:- Уведомления (Notices). Статьи 
А описывают обязательства продавца, а статьи В – покупателя. 
 
Торговые термины ИНКОТЁРМЗ

®
 являются важной составляющей всех международных договоров на поставку товаров, 

поскольку регламентируют распределение расходов между продавцом и покупателем при их исполнении. Сопряжённые с 
исполнением договора расходы продавца и покупателя подразделяются на четыре группы, в частности, расходы на:- (i) 
отгрузку, перевозку и передачу товаров; (ii) таможенные формальности при вывозе или ввозе товаров; (iii) услуги или 
содействия, оказываемые одной стороной другой стороне в дополнение к тому, что эта другая сторона договора обязана 
исполнить в соответствии с избранным термином ИНКОТЁРМЗ

®
 в отношении условия поставки, и (iv) страхование товаров. 

При этом главным принципом распределения таких расходов является то, что до достижения товарами согласованного в 
договоре пункта передачи товаров все сопряжённые с этим расходы несёт продавец, а покупатель несёт расходы после 
минования такого пункта передачи. В большинстве случаев так оно и есть, когда указание в договоре обязанности конкретной 
стороны осуществить какое-то действие, означает также, что данная сторона понесёт и все расходы, связанные с 
осуществлением такого действия (если только в договоре не согласовано иное). Но есть и исключения в отношении отнесения 
расходов за услуги, оказываемые, например, грузчиками (или стивидорами (stevedores)), выполняющими погрузочно-
разгрузочные работы в портах. В некоторых странах возникают также ‘полуофициальные’ расходы при вывозе или ввозе 
товаров или расходы на складирование товаров в период, когда отгрузка или приёмка товаров ещё не завершены до конца. 
Иногда во время перевозки товаров транспортное средство или судно вынуждено простаивать или изменять свой маршрут 
движения или курс из-за возникновения на своём предопределённом пути непреодолимых препятствий. Перевозчик может 
переложить связанные с этим дополнительные расходы на продавца или покупателя. 
 
Редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 содержала в себе 13 терминов, регламентировавших обязательства продавца и покупателя при 

том или ином выбранном ими условии поставки. Сами эти 13 терминов были сгруппированы в четыре категории:- E 
(Отправление:- обязательства от продавца к покупателю переходят в момент отгрузки товаров и в месте отгрузки товаров); F 
(Основная Перевозка Не Оплачена:- обязательства от продавца к покупателю переходят в момент отгрузки товаров на 
терминале, но только в том случае, когда основная часть перевозки не оплачена); C (Основная Перевозка Оплачена:- 
обязательства от продавца к покупателю переходят в момент поставки товаров в терминал прибытия, при полной оплате 
основной перевозки); и D (Прибытие:- обязательства от продавца к покупателю переходят в момент так называемой 
‘полноценной доставки’, то есть в момент приёма товаров покупателем). Далее представлена сводная таблица типичных 
общепринятых обязательств, возлагаемых на продавца или покупателя в соответствии с тем или иным выбираемым 
базисным термином поставки согласно ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 для договоров, имеющих прямую ссылку на ИНКОТЁРМЗ

®
 2000. 

Но кроме перечисленных в таблице пунктов, сами правила определяют множество других обязательств сторон договора, 
поэтому в конторе любой торговой компании должна иметься действующая публикация ИНКОТЁРМЗ

®
 и комментарии к ней с 

целью избежания каких-либо недоразумений при выборе условий поставки. Кроме того, в ряде стран бывшего Союза 
Советских Социалистических Республик (СССР) при поставке, например, хлопкового волокна по железной дороге 
приходилось отступать от общепринятых правил ИНКОТЁРМЗ

®
 2000. Например, условия EXW и FCA предполагали, что 

покупатель должен был заказать транспортное средство (универсальный вагон) под погрузку и перевозку. Однако на практике 
сделать это не удавалось, поскольку только резидент данной страны, являющийся продавцом по договору на поставку 
товаров, в крайнем случае – отправитель (в случае отгрузки с таможенного склада) по поручению продавца, в соответствии с 
правилами железных дорог в этих странах мог заказать вагон под погрузку и дальнейшей перевозки. При этом они оплачивали 
все причитающиеся соответствующие расходы железной дороге, среди которых плата за пользование, сбор за подачу и 
уборку, сбор за маневровые операции, сбор за пробег локомотива и прочие. В таких случаях покупатель должен быть извещён 
об этом, и продавец заранее должен решить с ним вопрос о возмещении соответствующих выплат железной дороге, 
например, посредством выставления покупателю дебет ноты (или дебетового билета (debit note)) для дополнительных 
платежей по заключаемому договору. Кроме того, продавцы довольно часто предпочитали пользоваться условиями поставки 
CIP или CPT, но не DDU, поскольку при наступлении возможного страхового случая, в результате которого товары могли быть 
полностью уничтожены, продавцы не были бы обязаны поставлять покупателю аналогичные товары в том же количестве, того 
же качества в замен утраченного и как можно скорее как это предполагалось бы в случае выбора в качестве условия поставки 
термина DDU. Дело в том, что у продавца может и не оказаться дополнительного аналогичного товара для замещения 
утраченного. В этой связи будьте особо внимательны при выборе того или иного условия поставки по заключаемому договору 
с тем, чтобы не оказаться в чрезвычайно затруднительном положении не по своей вине. 
 
До издания редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 между продавцами и покупателями возникали разногласия из-за таможенного 

оформления товаров, а термин Custom Clearance (Таможенная Очистка) товаров часто порождал недопонимание. Редакция 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 впервые регламентировала желательность выполнения таможенного оформления товаров согласно 

национальной принадлежности продавца и покупателя, то есть чтобы в стране вывоза (или экспорта) товаров ответственным 
за их таможенное оформление становился бы продавец, а в стране привоза (или импорта) товаров ответственным за их 
таможенное оформление становился бы покупатель. Кроме того, в обязанности каждого включались не только сами действия 
по таможенному оформлению, но и обязательства оплаты пошлин, налогов и всевозможных формальностей, связанных с 
ними в конкретной стране стороны договора. Таможенные формальности включают в себя расходы по получению позволений 
или разрешений, лицензий, свидетельств (или сертификатов), консульских счетов-фактур, легализации, на осмотр или 
досмотр товаров, заполнение грузовых таможенных деклараций, возможную перевалку груза на таможенном складе, а также 
иные сопряжённые с таможенным оформлением услуги. Но бывают случаи, когда товары могут храниться и перепродаваться, 
находясь на одном и том же так называемом таможенном складе в какой-то третьей стране (или стране транзита). В такой 
ситуации таможенное оформление товаров (например, ввоз для временного хранения или вывоз для транспортировки в 
страну назначения) производится владельцем такого склада по соответствующему письменному согласованию с текущим 
владельцем товаров. 



 

Распределение Обязательств Между Продавцом (S) И Покупателем (B) 
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Charges / Сборы 

Погрузка в помещениях продавца B S S S S S S S S S S S S 

Внутренний подвоз / Местная грузоперевозка B B S S S S S S S S S S S 

Договор перевозки и доставка B S B S S S S S S S S S S 

Торговая документация в стране вывоза B S S S S S S S S S S S S 

Таможенное оформление в стране вывоза B S S S S S S S S S S S S 

Вывозные пошлины и сборы B S S S S S S S S S S S S 

Перевалка на терминале перевозчика B B B B S S S S S S S S S 
Транспортное оборудование и вспомогательные 
средства 

B B B B S S S S S S S S S 

Страхование груза в пути      S  S      
Основная международная грузоперевозка B B B B S S S S S S S S S 

Перевалка на терминале B B B B S S S S S B S S S 

Торговая документация в стране транзита / ввоза B B B B B B B B B B B B S 

Таможенное оформление в стране ввоза B B B B B B B B B B B B S 

Ввозные пошлины и сборы B B B B B B B B B B B B S 

Местная грузоперевозка / Внутренний подвоз B B B B B B S B B B B B S 

Разгрузка в помещениях покупателя B B B B B B B B B B B B B 

Иные расходы 
ИНКОТЁРМЗ

®
 не регулирует согласуемое самими сторонами договора 

распределение расходов. 
Примечание:- S = Seller pays = Оплачивает Продавец; B = Buyer pays = Оплачивает Покупатель 
 
Термины FOB, CFR и CIF использовались, только если распределение расходов и/или рисков между продавцом и 
покупателем было определено на момент перехода товара через поручни судна в указанном порту отгрузки. 
 
Под термином ‘Терминал’:- 
– в отношении термина FCA понимался грузовой терминал, железнодорожная станция, линия причала/склад порта или 
аэропорт, а также обычно терминал внутри страны ввоза или терминал на пограничной территории страны вывоза; 
– в отношении терминов FAS, FOB, CFR, CIF, DES и DEQ (только для морского транспорта) понималась линия причала и/или 
склад порта; и 
– в отношении терминов CPT, CIP, DAF, DDU и DDP понимался грузовой терминал, железнодорожная станция, линия 
причала/склад порта или аэропорт, а также обычно терминал, оборудованный для выполнения таможенных формальностей, 
то есть таможенный склад, в стране ввоза. 
 
Продолжая давнюю традицию обеспечения мирового торгового сообщества наиболее современными и своевременными 
инструментами торговли, Международная Торговая Палата к Осени 2010 подготовила новую редакцию ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 

(Публикация МТП № 715), которая вступила в силу с 01 Января 2011. Произошедшие в практике международной торговли, 
отгрузки и перевозки товаров изменения и нововведения за последние 10 лет с момента издания предыдущей редакции 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2000 привели к тому, что:- (i) МТП сократила количество правил (это, кстати, то же одно из нововведений – 

произведена замена понятий Термин на Правило) с 13 на 11; (ii) МТП ввела в обращение два новых правила – DAP и DAT, 
заменившие четыре правила предыдущей редакции – DAF, DEQ, DES и DDU; (iii) МТП ввела новую структуру ИНКОТЁРМЗ

®
, 

разделив правила на две категории:- (a) любой способ или способы перевозки (any mode or modes of transport) и (b) морская 
перевозка и перевозка по внутренним водным путям (sea and inland waterway transport); (iv) правила новой редакции 



ИНКОТЁРМЗ
®
 2010 признают, что они приемлемы для использования как для международных, так и для внутренних 

договоров купли-продажи товаров; в случае внутренних договоров обязательство в отношении экспортно-импортных 
формальностей, связанных с оформлением груза в таможнях, упускается; (v) в статьях А2/В2 и А10/В10 обновлённых правил 
ИНКОТЁРМЗ

®
 в связи с общемировым усилением требований к безопасности после терактов 11 Сентября 2001 в Нью Йорке, 

США появилось распределение обязательств между продавцом и покупателем в отношении получения и оплаты различных 
разрешительных документов и информации при оказании или получении возможности использования помощи в отношении 
допусков, связанных с безопасностью (security-related clearances), например, информации о цепочке предыдущего владения 
(chain-of-custody) товарами; (vi) в случае многочисленных промежуточных переходящих продаж (string sales) в процессе 
транзита товаров, которые присущи торговле сырьём, включено обязательство ‘предоставить отгруженные товары’ (‘to procure 
goods shipped’) в качестве альтернативы обязательству отгрузить товары (obligation to ship goods); (vii) статьи А6/В6 
обновлённых правил ИНКОТЁРМЗ

®
 учли возможность включения расходов по перевалке грузов на терминалах (terminal 

handling charges) в общие расходы на перевозку (carriage costs); (viii) статьи А3/В3 обновлённых правил ИНКОТЁРМЗ
®
 

специфицировали при необходимости обязанности сторон в отношении обеспечения друг друга информацией для 
организации возможного страхования товаров; и (ix) статьи А1/В1 обновлённых правил ИНКОТЁРМЗ

®
 приравняли 

электронные средства связи к так называемой бумажной связи (paper communication), предполагавшей обмен документами в 
письменной форме между продавцом и покупателем, в случаях, когда это было согласовано между продавцом и покупателем 
или когда это общепринято. 
 
Как уже говорилось ранее новая редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 2010, основываясь на методе поставки, разделила все 11 правил на 

две категории:- 
 
(1) Правила конкретно для Морской Перевозки и Перевозки по Внутренним Водным Путям, в которые вошли:- 

 
CFR – COST AND FREIGHT (... named port of destination) / СТОИМОСТЬ И ФРАХТ (... названный порт назначения):- Продавец 

отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза, доставкой и погрузкой товаров на борт 
судна в названном порту отгрузки, фрахт судна до названного порта назначения. Покупатель отвечает за организацию 
выгрузки товаров с борта судна в порту назначения и дальнейшей доставки товаров вплоть до места назначения, а также 
таможенное оформление и оплату импортных (или ввозных) пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную 
стоимость (НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране 
ввоза. Продавец поставляет товары, и риск переходит от продавца к покупателю после того, как товары выгружаются в порту 
назначения. Некоторые юристы полагают, что риск в данном правиле переходит от продавца к покупателю с момента загрузки 
товаров на судно в названном порту отгрузки, но риск за сохранность товаров переходит к покупателю только тогда, когда 
судно с товаром на борту прибывает в порт назначения. Продавцу следовало бы побеспокоиться об организации страхования 
товаров до этого момента, а покупателю – начиная с этого момента. В сравнении с правилом FOB к обязательствам продавца 
добавлена обязанность по организации фрахта судна до порта назначения. Образец написания правила в договоре:- CFR, 
ABC Terminal, Port of City, Country; Incoterms

®
 2010. 

 
CIF – COST, INSURANCE AND FREIGHT (... named port of destination) / СТОИМОСТЬ, СТРАХОВАНИЕ И ФРАХТ (... названный 

порт назначения):- Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза, доставкой и 
погрузкой товаров на борт судна в названном порту отгрузки, фрахт судна и страхование товаров до названного порта 
назначения. Покупатель отвечает за организацию выгрузки товаров с борта судна в порту назначения и дальнейшей доставки 
товаров вплоть до места назначения, а также таможенное оформление и оплату импортных (или ввозных) пошлин, налогов 
(например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и иным лицам, 
осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. Риск переходит от продавца к покупателю после того, как товары, 
размещённые на борту судна, прибывают в порт назначения. Страхование товаров должно быть организовано продавцом в 
пользу покупателя (in favour of the buyer) вплоть до их прибытия в порт назначения в соответствии, как минимум, с Оговоркой 
Си. (Clause C) Институтских Грузовых Оговорок (ИГО; Institute Cargo Clauses (ICC)) или аналогичной ей по другим правилам 
страхования. Примечание:- Оговорка Си. предусматривает страховое покрытие без ответственности за повреждение, то есть 
по сути только минимальное покрытие. Покупателю следовало бы побеспокоиться об организации страхования товаров после 
их прибытия на судне в порт назначения. В сравнении с правилом CFR к обязательствам продавца добавлена обязанность по 
организации страхового покрытия. Образец написания правила в договоре:- CIF, ABC Terminal, Port of City, Country; Incoterms

®
 

2010. 
 
FAS – FREE ALONGSIDE SHIP (... named port of shipment) / ФРАНКО ВДОЛЬ БОРТА СУДНА (... названный порт отгрузки):- 

Данное правило приемлемо только для морской перевозки (maritime transport), как правило, навалочного (или массового) груза 
(bulk cargo) или тяжеловесного груза (heavy-lift cargo), но не для груза в контейнерах с применением смешанной морской 
перевозки (multimodal sea transport). Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране 
вывоза, доставкой и размещением товаров вдоль борта судна, зафрахтованного покупателем, в названном порту отгрузки. 
Покупатель отвечает за организацию погрузки товаров на борт судна, дальнейшую доставку и оплату фрахта от названного 
порта отгрузки вплоть до места назначения, а также таможенное оформление и оплату импортных (или ввозных) пошлин, 
налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и иным лицам, 
осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. Риск переходит от продавца к покупателю после того, как товары 
размещены вдоль борта судна в названном порту отгрузки, как правило в названном портовом терминале. Продавцу 
следовало бы побеспокоиться об организации страхования товаров до этого момента, а покупателю – начиная с этого 
момента. Образец написания правила в договоре:- FAS, ABC Carrier, Dock 3, Port of City, Country; Incoterms

®
 2010. 

 
FOB – FREE ON BOARD (... named port of shipment) / ФРАНКО НА БОРТУ (... названный порт отгрузки):- Данное правило 

приемлемо только для морской перевозки (maritime transport), как правило, навалочного (или массового) груза (bulk cargo) или 
тяжеловесного груза (heavy-lift cargo), но не для груза в контейнерах с применением смешанной морской перевозки (multimodal 
sea transport). Кстати, этот термин очень часто и ошибочно использовался почти 30 лет с момента публикации редакции 
ИНКОТЁРМЗ

®
 1980 и вплоть до публикации новой редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 в отношении отгрузок товаров в контейнерах. 

В соответствии с этим правилом Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза, 
доставкой и погрузкой товаров на борт судна, зафрахтованного и указанного покупателем, в названном порту отгрузки. 
Покупатель отвечает за организацию дальнейшей доставки и оплату фрахта от названного порта отгрузки вплоть до места 
назначения, а также таможенное оформление и оплату импортных (или ввозных) пошлин, налогов (например, акциза и налога 



на добавленную стоимость (НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и иным лицам, осуществляющим таможенное 
оформление в стране ввоза. Данное правило на шаг опережает правило FAS. Риск переходит от продавца к покупателю после 
того, как продавец разместил товары на борту судна в названном порту погрузки. Продавцу следовало бы побеспокоиться об 
организации страхования товаров до этого момента, а покупателю – начиная с этого момента. Образец написания правила в 
договоре:- FOB, ABC Carrier, Vessel XYZ, Port of City, Country; Incoterms

®
 2010. 

 
(2) Правила для Любого Способа или Способов Перевозки (включая вышеуказанные), в которые также вошли:- 

 
CIP – CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO (... named place of destination) / ПЕРЕВОЗКА И СТРАХОВАНИЕ ОПЛАЧЕНЫ ДО (... 

названное место назначения):- Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза, 
доставкой и страхованием товаров до названного места назначения, за исключением расходов на таможенное оформление и 
оплату импортных (или ввозных) пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и 
вознаграждений таможенному брокеру и иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. Риск 
переходит от продавца к покупателю после того, как товары поставлены в названное место назначения. Страхование товаров 
должно быть организовано продавцом в пользу покупателя (in favour of the buyer) вплоть до их прибытия в место назначения в 
соответствии, как минимум, с Оговоркой Си. (Clause C) Институтских Грузовых Оговорок (ИГО; Institute Cargo Clauses (ICC)) 
или аналогичной ей по другим правилам страхования. Примечание:- Оговорка Си. предусматривает страховое покрытие без 
ответственности за повреждение, то есть по сути только минимальное покрытие. Если покупатель желает застраховать груз в 
соответствии с другой оговоркой, то он должен либо заранее договориться об этом с продавцом и прописать в договоре, либо 
либо самостоятельно организовать дополнительное страхование поставляемых товаров. Покупателю также следовало бы 
побеспокоиться об организации страхования товаров после их прибытия в транспортном средстве в названное место 
назначения. Образец написания правила в договоре:- CIP, ABC Rail Terminal, Siding 2, Suite No. Any Street, City, ZIP Code, 
Country; Incoterms

®
 2010. 

 
CPT – CARRIAGE PAID TO (... named place of destination) / ПЕРЕВОЗКА ОПЛАЧЕНА ДО (... названное место назначения):- 

Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза и доставкой товаров до 
названного места назначения, за исключением расходов на таможенное оформление и оплату импортных (или ввозных) 
пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и 
иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. Риск переходит от продавца к покупателю после 
того, как товары поставлены ему в названное место назначения. Поскольку продавец несёт риск в процессе всей перевозки 
товаров, ему следовало бы побеспокоиться об организации страхования товаров до этого момента, а покупателю – начиная с 
этого момента. Образец написания правила в договоре:- CPT, ABC Rail Terminal, Suite No. Any Street, City, ZIP Code, Country; 
Incoterms

®
 2010. 

 
DAP – DELIVERED AT PLACE (... named place of destination) / ПОСТАВЛЕНО В МЕСТО (... названное место назначения):- 

Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза и доставкой товаров до 
названного места назначения, за исключением расходов на таможенное оформление и оплату импортных (или ввозных) 
пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и 
иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. Риск переходит от продавца к покупателю после 
того, как товары прибыли в место назначения, и остаются не выгруженными из транспортного средства. Покупатель отвечает 
за расходы по выгрузке товаров из транспортного средства и их таможенную очистку в стране ввоза. Поскольку продавец 
несёт риск в процессе всей перевозки товаров, ему следовало бы побеспокоиться об организации страхования товаров до 
этого момента, а покупателю – начиная с этого момента. Правило DAP появилось вместо двух других – DAF и DDU, 
прописанных в предыдущей редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 2000. Образец написания правила в договоре:- DAP, City Free Trade 

Zone, ABC Terminal, Suite No. Any Street, City, ZIP Code, Country; Incoterms
®
 2010. 

 
DAT – DELIVERED AT TERMINAL (... named terminal at port or place of destination) / ПОСТАВЛЕНО НА ТЕРМИНАЛ (... 

названный терминал в порту или месте назначения):- Под Терминалом в данном правиле понимается любое место, будь-то 
открытое или под навесом (covered), такое как контейнерный двор (container yard), причал (quay), склад (warehouse) или 
автомобильный, воздушный или железнодорожный грузовой терминал (road, air or rail cargo terminal). Продавец отвечает за 
все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза, доставкой и выгрузкой товаров в названном терминале 
в порту или месте назначения, за исключением расходов на таможенное оформление и оплату импортных (или ввозных) 
пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и 
иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. Вместе с тем на продаца может быть возложена 
ответственность за оплату расходов за возможный демередж (или так называемые контрсталийные (demurrage)) в отношении 
задержки с выгрузкой груза или простой (detention) оборудования в порту ввоза. Риск переходит от продавца к покупателю 
после того, как товары прибыли в названный терминал в порту выгрузки или месте назначения, и были выгружены из 
транспортного средства. Поскольку продавец несёт риск в процессе всей перевозки товаров, ему следовало бы 
побеспокоиться об организации страхования товаров до этого момента, а покупателю – начиная с этого момента. Правило 
DAT появилось вместо двух других – DEQ и DES, прописанных в предыдущей редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 2000. Образец 

написания правила в договоре:- DAT, ABC Terminal, Name International Airport, Suite No. Any Street, City, ZIP Code, Country; 
Incoterms

®
 2010. 

 
DDP – DELIVERED DUTY PAID (... named place of destination) / ПОСТАВЛЕНО С ОПЛАТОЙ ПОШЛИН (... названное место 

назначения):- Данное правило не должно использоваться, если продавец прямо или косвенно не в состоянии получить 
лицензию на ввоз (import license). Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране 
вывоза и доставкой товаров до названного места назначения, включая расходы на таможенное оформление и оплату 
импортных (или ввозных) пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и вознаграждений 
таможенному брокеру и иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. Покупатель на является в 
этом случае официальным зарегистрированным импортёром (importer of record). Продавец несёт риск и ответственность до 
момента транспортировки и таможенной очистки товаров в названном месте назначения; товары при этом остаются не 
выгруженными из транспортного средства. С этого момента риск переходит от продавца к покупателю, который отвечает за 
расходы по выгрузке товаров из транспортного средства. Поскольку продавец несёт риск в процессе всей перевозки товаров, 
ему следовало бы побеспокоиться об организации их страхования. Образец написания правила в договоре:- DDP, ABC 
Importer, House No. Any Street, City, ZIP Code, Country; Incoterms

®
 2010. 



 
EXW – EX WORKS (... named place of delivery) / ФРАНКО ЗАВОД (... названное место поставки):- Данное правило более 

приемлемо для внутренней торговли; хотя может использоваться и в международной торговле. Достаточно часто это правило 
используется продавцом при выставлении покупателю первоначальных расценок (initial quotations) на свои товары, не 
учитывающих каких-либо дополнительных расходов или сборов. Продавец всего лишь организует поставку товаров (без 
загрузки в транспортное средство) для передачи покупателю в помещениях продавца (обычно фабричных, заводских или 
складских), не предпринимая более никаких действий. Покупатель сам отвечает за все расходы, связанные, в том числе, с 
таможенным оформлением в стране вывоза, доставкой товаров до необходимого ему места назначения, а также таможенным 
оформлением и оплатой импортных (или ввозных) пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость 
(НДС)) и вознаграждений таможенному брокеру и иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза. 
Риск переходит от продавца к покупателю после того, как товары размещены по распоряжению покупателя в помещениях 
продавца. Таким образом покупатель несёт риск в процессе всей перевозки товаров; и ему следовало бы побеспокоиться об 
организации их страхования. Образец написания правила в договоре:- EXW, ABC Exporter’s Works Warehouse, Suite No. Any 
Street, City, ZIP Code, Country; Incoterms

®
 2010. 

 
FCA – FREE CARRIER (... named place of delivery) / ФРАНКО ПЕРЕВОЗЧИК (... названное место поставки):- Данное правило 

используется главным образом для поставки товаров, отгружаемых в контейнерах; хотя может применяться и в случаях 
перевозки воздушным, автомобильным, железнодорожным или морским транспортом. Оно является наиболее точным 
термином в случае выставления в расценках (quotations) на товары, подлежащие поставкам в контейнерах по морю, будь-то 
для Полной Загрузки Контейнера (Full Container Load (FCL)) или Меньше Полной Загрузки Контейнера (Less than Container 
Load (LCL)), заявления о том, что Фрахт Возлагается На ... (Freight Collect); то есть в случае, когда оплата фрахта возлагается 
на покупателя. Продавец отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза и поставкой 
товаров первому перевозчику, указанному покупателем, в названном месте поставки. Риск переходит от продавца к 
покупателю после того, как товары поставлены перевозчику или иному лицу, указанному покупателем, в названном месте 
поставки. Таким образом покупатель несёт риск в процессе всей перевозки товаров; и ему следовало бы побеспокоиться об 
организации их страхования. Данное правило более практично, нежели правило EXW, поскольку оно несёт в себе обязанность 
продавца загрузить за свой счёт товары в присланное покупателем транспортное средство. Образец написания правила в 
договоре:- FCA, ABC Carrier, Door 3, XYZ Warehouse, House No. Any Street, City, ZIP Code, Country; Incoterms

®
 2010. 

 
Ссылка в договорных условиях и порядке поставки товаров на ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 позволяет чётко определить и разграничить 

обязательства и ответственность продавца и покупателя в отношении поставляемых товаров, что сводит к минимуму риск 
юридических осложнений. 
 
О чём не следует забывать, используя правила ИНКОТЁРМЗ

®
 2010:- 

– ИНКОТЁРМЗ
®
 не применяются в отношении договоров на оказание услуг (service contracts). 

– ИНКОТЁРМЗ
®
 не определяют порядок уступки прав собственности на товар от продавца покупателю; в связи с этим 

сторонам договора рекомендуется согласовать и прописать пункт о месте и моменте перехода прав собственности на товар от 
продавца покупателю в заказе на приобретение (purchase order), расценках (quotations), договоре (или контракте (contract)) и 
счёте-фактуре (invoice). 
– ИНКОТЁРМЗ

®
 не расчитаны на разграничение обязательств сторон в отношении укладки товара в контейнере, и в этой 

связи порядок и условия в отношении загрузки, укладки, крепления и стяжки товара в контейнере должны быть прописаны в 
договоре отдельно. 
– ИНКОТЁРМЗ

®
 не определяют порядок и условия оплаты за товары. 

– ИНКОТЁРМЗ
®
 не устанавливают договорных прав и обязанностей, за исключением тех, которые касаются порядка и условий 

поставки товаров. 
– ИНКОТЁРМЗ

®
 определяют место и момент передачи рисков и расходов, связанных с отгрузкой, перевалкой, хранением, 

перевозкой и получением товаров по договору поставки. 
– ИНКОТЁРМЗ

®
 помогают сторонам договора определить для себя самим все возможные риски, но не защищают эти стороны 

от возможных убытков в случае их наступления, предлагая сторонам договора самим решить о необходимости страхования 
товаров, за исключением правил CIF и CIP, в которых продавцу предписывается застраховать товары. 
– ИНКОТЁРМЗ

®
 не предлагают покрытия товаров в страховом плане до их отгрузки или после их поставки, оставляя сторонам 

договора самим решить о необходимости страхования товаров. 
– ИНКОТЁРМЗ

®
 не уточняют детали денежных переводов, перевозки и поставки товаров. 

– ИНКОТЁРМЗ
®
 являются всего лишь рекомендацией участникам внешнеэкономической деятельности, а не законом; 

предлагаемые Международной Торговой Палатой правила могут быть нарушены или не исполнены сторонами договора. 
 
Достаточно часто продавец и покупатель для более точного определения содержания условия поставки вносят некие 
добавления в правила ИНКОТЁРМЗ

®
. Сами ИНКОТЁРМЗ

®
 не дают в отношении подобных дополнений никаких указаний. При 

этом, если у продавца и покупателя возникли нежелательные затруднения при исполнении договора на поставку товаров, 
связанные с принятым ими дополнением к правилу ИНКОТЁРМЗ

®
, то им будет весьма сложно представить доказательства их 

соответствующего толкования такого дополнения третьим лицам, например, арбитражному суду. Если продавец и покупатель 
всё же воспользуются дополнениями, то в случаях с терминами FOB Stowed (FOB Со Штивкой) или FOB Stowed And Trimmed 
(FOB Со Штивкой И Укладкой) или EXW Loaded (EXW С Погрузкой) они столкнуться с невозможностью установления 
единообразного толкования того, что кроме стоимости погрузки товаров, соответственно на судно или в транспортное 
средство, в обязанности продавца должны будут также войти принятие на себя риска случайной утраты или повреждения 
товаров в процессе размещения и правильной укладки товаров на палубе или в трюме судна или внутри транспортного 
средства. В этой связи продавцу и покупателю следует уточнять в дополнении к правилу о любых дополнительных 
финансовых расходах продавца, вызываемых необходимостью предпринять продавцом определённые действия и взятию 
продавцом рисков, связанных с исполнением этих действий. В некоторых случаях при утверждении между продавцом и 
покупателем условий поставки товаров, они могут сослаться на коммерческую практику, сформировавшуюся в торговле и 
транспортировке товаров с привлечением линий или чартеров. Международная Торговая Палата заявляет о том, что 
авторитетные толкования выражений Liner Terms (Линейные Порядки) или Terminal Handling Charges (THC) (Сборы По 
Перевалке На Терминале (СПТ)) отсутствуют; и распределение расходов между продавцом и покупателем в такой ситуации 
может быть разным в зависимости от места и времени. В этой связи продавцу и покупателю также следует подробно уточнять 
в дополнении к правилу, каким образом данные расходы будут распределяться между ними. 



 
В некоторых странах действуют свои нормы в отношении условий поставки и сопряжённых с ними обязательств продавца и 
покупателя, а также сборов, которые придётся уплатить и тому и другому в отношении выбранного ими правила поставки. 
Текущие правила ИНКОТЁРМЗ

®
 были приняты правительствами, органами власти, государственными структурами (включая 

таможни), и всеми практиками внешнеэкономической деятельности в большинстве стран мира. В Соединённых Штатах 
Америки они стали всё чаще применяться вместо более ограниченных терминов торговли, определённых внутренним 
Унифицированным Коммерческим Кодексом (УКК) (Uniform Commercial Code (UCC)). Тем самым достигается однозначное 
толкование правил международной торговли, исключение неопределённостей в отношении договорных условий поставки 
товаров и их непрерывное использование всеми участниками международных рынков. Кроме того, использование правил 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2010, позволяющих предотвратить возможное недопонимание между продавцом и покупателем, помогает им 

разграничить обязательства и сборы, возникающие при поставке товаров. Но чтобы в будущем между продавцом и 
покупателем не возникло споров в отношении условий поставки и сопряжённых с ней расходов и в договоре и в счётах-
фактурах следует чётко прописывать правило поставки в соответствии с ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 и ссылку на сами ИНКОТЁРМЗ

®
 

2010, например, при выборе правила DAT (Delivered At Terminal (... named terminal at port or place of destination) или Поставка 
На Терминале (... названный терминал в порту или месте назначения)) для терминала ABC LTD, расположенного по адресу:- 
Улица Любая 10, Город, Почтовый Индекс, Страна в документах необходимо прописывать следующее:- DAT ABC LTD, 10 Any 
Street, City, ZIP Code, Country; Incoterms

®
 2010. 

 
С учётом всех изменений и нововведений сводная таблица типичных общепринятых обязательств, возлагаемых на продавца 
или покупателя в соответствии с тем или иным выбираемым базисным правилом поставки согласно редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 

2010 для договоров на поставку товаров, имеющих прямую ссылку на ИНКОТЁРМЗ
®
 2010, стала выглядеть следующим 

образом:- 
 

Распределение Обязательств Между Продавцом (S) И Покупателем (B) 
В Соответствии С ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 
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Obligations and Charges / Обязательства и Сборы 

Warehouse Services 
Складские Услуги 

S S S S S S S S S S S 

Export Packing 
Экспортная Упаковка 

S S S S S S S S S S S 

Marking and Labeling 
Маркировка и Этикетирование 

S S S S S S S S S S S 

Loading at Seller’s Premises 
Погрузка в Помещениях Продавца 

B S S S S S S S S S S 

Blocking and Bracing 
Крепление и Стяжка 

1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 

Trade Documentation in Country of Export 
Торговая Документация в Стране Вывоза 

S S S S S S S S S S S 

Customs Formalities in Country of Export 
Таможенное Оформление в Стране Вывоза 

S S S S S S S S S S S 

Export Duties and Charges 
Вывозные Пошлины и Сборы 

S S S S S S S S S S S 

Insurance of Goods 
Страхование Товара 

2 2 2 2 2 S S 2 2 2 2 

Pre-Carriage from Place of Shipment to Port of Load 
Внутренняя Перевозка из Места Отгрузки в Порт Погрузки 

B S B S S S S S S S S 

Port Terminal Handling (Including Country of Transit, if There 
Is No Port in Country of Export) 

B B B S S S S S S S S 



Перевалка в Портовом Терминале (Включая в Стране 
Транзита при Отсутствии Порта в Стране Вывоза) 

Vessel Loading Charges 
Сборы за Погрузку на Судно 

B B B S S S S S S S S 

Nomination of Main International Carrier 
Назначение Основного Международного Перевозчика 

B B B B S S S S S S S 

Main International Carriage 
Основная Международная Перевозка 

B B B B S S S S S S S 

Vessel Unloading Charges 
Сборы за Выгрузку из Судна 

B B B B 3 3 3 3 S S S 

Port Terminal Handling (Including Country of Transit, if There 
Is No Port in Country of Import) 
Перевалка в Портовом Терминале (Включая в Стране 
Транзита при Отсутствии Порта в Стране Ввоза) 

B B B B 3 3 3 3 S 3 S 

Nomination of On-Carrier 
Назначение Внутреннего Перевозчика 

B B B B B B 4 4 4 4 S 

On-Carriage from Port of Entry to Place of Destination 
Внутренняя Перевозка из Порта Ввоза в Место Назначения 

B B B B B B S S S S S 

Security Information Requirements 
Требования к Информации о Безопасности 

B B B B B B B B B B S 

Trade Documentation in Country of Import 
Торговая Документация в Стране Ввоза 

B B B B B B B B B B S 

Customs Formalities in Country of Import 
Таможенное Оформление в Стране Ввоза 

B B B B B B B B B B S 

Import Duties and Charges 
Ввозные Пошлины и Сборы 

B B B B B B B B B B S 

Delivery to Buyer Destination 
Поставка в Место Назначения Покупателя 

B B B B B B 4 4 4 4 S 

Unloading at Buyer’s Premises 
Выгрузка в Помещениях Покупателя 

B B B B B B B B B B B 

Other Costs 
Иные Расходы 

ИНКОТЁРМЗ
®
 2010 не регулирует согласуемое самими договаривающимися 

сторонами распределение расходов. 
Примечания:-  
S = Seller pays = Оплачивает Продавец; B = Buyer pays = Оплачивает Покупатель. 
1 Поскольку ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 не регламентирует распределение обязательств между Продавцом и Покупателем в отношении крепления и стяжки товаров, то 

данный вопрос должен быть заранее урегулирован между ними в договоре. 
2 Поскольку ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 регламентирует распределение обязательств между Продавцом и Покупателем в отношении страхования товаров только для 

правил CIF и CIP, то данный вопрос должен быть заранее урегулирован между ними в договоре. 
3 Сборы за выгрузку из судна оплачивает либо Продавец, либо Покупатель в зависимости от условий договора на перевозку. 
4 Сборы за перевозку внутренним перевозчиком в случае со Сквозным Коносаментом (Through Bill of Lading) или ставкой от двери до двери (door-to-door rate) до 
места назначения Покупателя оплачивает Продавец. 

 
Время и прогресс не стоят на месте, и вместе с ними меняются технологии и практики ведения различных дел, включая сферу 
международных договоров поставки различной продукции. Отвечая на эти вызовы и перемены, Международная Торговая 
Палата проводит постоянные консультации в отношении обновления с целью приведения в должное соответствие 
требованиям времени и очередной действующей версии правил ИНКОТЁРМЗ

®
. Все изменения и дополнения к правилам 

призваны сделать их наиболее понятными и удобными в использовании в реальной жизни. В редакторскую группу (drafting 
group), разрабатывающую проект новой редакции, входят юристы (lawyers), торговцы и представители компаний со всего 
мира. Итогом их работы стала публикация 10 Сентября 2019 новой редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 2020, Публикации МТП № 723 

(INCOTERMS
®
 2020, ICC Publication No. 723), которая вступила в силу с 01 Января 2020. Правила Международной Торговой 

Палаты распространяются на термины, используемые как в отношении внутренней, так и внешней торговли. Количество 
правил в ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 осталось прежним – 11 правил, называвшихся вплоть до предыдущей редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 

2010 Терминами (Terms). 
 
По большому счёту изменений в новой редакции было не так уж и много, если сравнивать её с предыдущей, но они всё же 
произошли. В частности, видоизменилась структура ИНКОТЁРМЗ

®
 и сводная таблица с обязательствами сторон, каждое 

правило стало проиллюстрировано наглядной схемой. Вместе с тем 7 ключевыми изменениями в новой редакции 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 в сравнении с редакцией ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 стали следующие:- 

 
(i) Из-за частой путаницы в применении двух правил DAT (Delivered At Terminal) (ПНТ (Поставлено На Терминал)) и DAP 
(Delivered At Place) (ПВМ (Поставлено В Место)) правило DAT было переименовано в правило DPU (Delivered At Place 
Unloaded) (ПМВ (Поставлено В Место Выгружено)). Путаница заключалась в том, что в соответствии с правилом DAT поставка 
считалась выполненной продавцом после того, как товары были выгружены из транспортного средства в названном 
терминале и предоставлены покупателю, а в соответствии с правилом DAP поставка считалась выполненной продавцом до 
выгрузки товаров из транспортного средства, прибывшего в названное место для предоставления покупателю. Правило DAT 
часто использовалось при контейнерной поставке сборных грузов (consolidated cargoes) многочисленным консигнаторам 
(consignees). Вместе с тем для обновлённого правила DPU расширилась возможность в определении места поставки 
товаров:- стороны могут избрать любое место для поставки товаров, а не конкретный терминал. Однако, если по правилу DPU 
в договоре на поставку товара указаны только конкретный населённый пункт и страна, то продавец вправе выгрузить 
доставленный груз где угодно в этом населённом пункте; в этой связи стороны использующие правило DPU в качестве 
порядка поставки во избежание каких-либо недоразумений должны прописать в порядке поставки товара в договоре 
конкретное место его выгрузки в данном населённом пункте. Выбирая правило DPU, предполагается, что продавец должен 
чётко представлять себе место назначения и всё то, что связано с этим местом, поскольку новое правило DPU является 
единственным правилом в редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 2020, которое предполагает и выгрузку товаров за счёт продавца в 

указанном месте выгрузки. Если продавец не в состоянии обеспечить выгрузку товаров в названном месте назначения, то ему 
лучше воспользоваться правилом DAP. 
 
(ii) Обновлённое правило FCA (Free Carrier) (ФПЕ (Франко Перевозчик)) предоставляет продавцу возможность в случае 
отгрузки товаров водным транспортом получать оригинал оформленного Коносамента (Bill of Lading) от капитана судна после 
погрузки поставляемых товаров на борт этого судна. С этой целью продавец в договоре на поставку прописывает с 



покупателем пункт от том, что покупатель должен дать своему привлечённому морскому перевозчику указание о выдаче на 
руки продавцу оригинала оформленного Коносамента с пометкой ‘На Борту’ (an ‘On Board’ notation), доказывающей 
произведённую по правилу FCA поставку товаров. До этого введения у продавцов, использовавших правило FCA, возникали 
проблемы с предоставлением полного комплекта сопроводительной документации в свой банк в случаях, когда в договоре на 
поставку средством оплаты за поставляемые покупателю товары был выбран Аккредитив (Letter of Credit). Дело в том, что 
продавец в такой ситуации должен был предоставить в свой банк оригинал Коносамента с пометкой ‘На Борту’, 
свидетельствовашей о погрузке товаров на борт судна. Однако морские или океанские перевозчики, как правило, не 
предоставляли продавцам, использовавшим промежуточных наземных перевозчиков для подвоза товаров в порт отгрузки, 
оригиналы Коносаментов с такой пометкой, в связи с чем продавцы сталкивались с трудностью исполнения требований 
выставленных в их адрес аккредитивов в отношении предоставляемых банку отгрузочных сопроводительных документов и 
предпочитали использовать для контейнерных перевозок товаров водным транспортом правило FOB (Free On Board) (ФНБ 
(Франко На Борту)), условия которого предусматривают погрузку товаров на борт судна за счёт продавца и выдачу ему на руки 
капитаном этого судна оригинала Коносамента с должной пометкой о приёмке товаров судном к последующей их перевозке. 
Следует также отметить, что в случае использования так называемого Домашнего Коносамента (House Bill of Lading) для 
водной перевозки сборных грузов, он будет считаться действительным, если в его порядках и условиях будет прописано то, 
что он регулируется Унифицированными Правилами и Обычаями для Документарных Аккредитивов № 600 (УПО 600) (Uniform 
Customs and Practice for Documentary Credits (UCP 600)). Кроме того, правилом FCA предусмотрена возможность отгрузки 
поставляемых продавцом товаров из двух разных мест:- (i) помещений (premises) продавца, например, его завод, склад и тому 
подобное, при которой поставка считается выполненной продавцом после загрузки товаров в транспортное средство, 
обеспеченное покупателем за свой счёт; и (ii) промежуточного терминала (или склада), при которой поставка считается 
выполненной продавцом после загрузки товаров в транспортное средство, обеспеченное продавцом за свой счёт, и перевозки 
товаров без их выгрузки из транспортного средства до данного терминала (или склада). 
 
(iii) В отношении правил CIF и CIP изложены новые стандартные организации страхования (standard insurance arrangements). 
Требуемое страховое покрытие (insurance coverage) для правила CIF осталось прежним, а для правила CIP страховое 
покрытие по умолчанию должно соответствовать требованиям ИГО Оговорки А (ICC Clause A) или её эквиваленту, вместо 
действовавших ранее требований в отношении ИГО Оговорки С (ICC Clause C). (Примечания:- ИГО (ICC) = Институтская 
Грузовая Оговорка (The Institute Cargo Clause); ИГО Оговорка А предполагает ответственность страховой компании за все 
риски (all risks) (или полное покрытие (full cover)); ИГО Оговорка С предполагает отсутствие ответственности страховой 
компании за повреждение (free of particular average) (или минимальное покрытие (minimum cover)); более подробно об ИГО 
Оговорках А и С пойдёт речь в дальнейшем в секции ‘Страхование’). Хотя конкретный уровень страхового покрытия по-
прежнему остаётся предметом переговоров между продавцом и покупателем. 
 
(iv) Распределение затрат между продавцом и покупателем с указанием всех расходов, за которые каждый из них несёт 
ответственность, определено более точно и всего лишь в одной Статье А9/В9 (Article A9/B9) – Распределение Расходов 
(Allocation of Costs) для каждого правила, где под Литерой А прописывается Обязанность Продавца (The Seller’s Obligation), а 
под Литерой В – Обязанность Покупателя (The Buyer’s Obligation); ранее эти расходы расписывались по разным статьям 
каждого правила. 
 
(v) Старая редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 в отношении перевозки товаров предполагала использование в качестве 

перевозчиков третьих лиц, нанятых и оплаченных в зависимости от того или иного правила продавцом или покупателем. 
Новая редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 в отношении правил FCA, DAP, DPU и DDP для перевозки товаров предоставила 

продавцу и покупателю возможность использования в первую очередь их собственного транспорта, нежели транспорта 
третьих лиц. 
 
(vi) Обязательства продавца и покупателя, связанные с требованиями безопасности перевозки (transport-related security 
requirements), стали более разборчивыми, а в отношении требований по их исполнению, включая предоставление 
необходимых документов, имеются соответствующие упоминания в Статье А4/В4 – Перевозка (Carriage) и в Статье А7/В7 – 
Вывозная/Привозная Очистка (Export/Import Clearance) для каждого правила, где под Литерой А прописываются 
Обязательства Продавца (The Seller’s Obligations), а под Литерой В – Обязательства Покупателя (The Buyer’s Obligations). 
 
(vii) Предназначенные для упрощения понимания ‘Разъяснительные Примечания Для Пользователей’ (‘Explanatory Notes For 
Users’) стали частью каждого правила новой редакции и заменили действовавшие ранее ‘Руководствующие Примечания’ 
(‘Guidance Notes’). Эти Разъяснительные Примечания Для Пользователей стали более детальными и иллюстрированными, и 
могут быть использованы теми, кто нуждается в выборе более подходящего правила в отношении порядка поставки для 
своего договора, а также в решении (deciding) или совете (advising) по спорам, в которых требуется руководство по точному 
толкованию того или иного правила ИНКОТЁРМЗ

®
 2020. 

 
Поскольку в отношении большинства правил новой редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 ничего не изменилось, за исключением 

указанного ранее, то далее привожу обязательства сторон лишь для правила DPU. В отношении обязательств сторон 
смотрите расшифровку других правил, которая была представлена в этой секции книги ранее для редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 

2010. 
 
DPU – DELIVERED AT PLACE UNLOADED (... named place of destination) / ПМВ – ПОСТАВЛЕНО В МЕСТО ВЫГРУЖЕНО (... 

названное место назначения):- Данное правило предполагает, что продавец произвёл поставку в тот момент, когда товары 
доставлены, размещены и выгружены в указанном по распоряжению (at the disposal) покупателя месте назначения. Продавец 
отвечает за все расходы, связанные с таможенным оформлением в стране вывоза и доставкой товаров до названного места 
назначения, и несёт ответственность за все риски, связанные с доставкой и выгрузкой товаров в конкретном месте названного 
места назначения, в связи с чем ему следовало бы самостоятельно побеспокоиться об организации их страхования. Продавец 
должен обеспечить покупателя всеми должными сопроводительными документами на товары плюс документами, 
касающимися соответствия (conformity) товаров каким-то определённым требованиям, если таковые необходимы в стране 
покупателя для таможенного оформления. Любые такие документы должны быть выполнены в бумажной или электронной 
форме (paper or electronic form) в зависимости от того, как данное требование было прописано в договоре на поставку товара; 
если данное требование не было прописано в договоре, то стороны должны действовать в отношении его исполнения таким 
образом, как это устоялось в обычаях в стране покупателя. После выгрузки товаров в названном месте назначения риск в 



отношении товаров переходит от продавца к покупателю, который отвечает за все расходы на таможенное оформление и 
оплату импортных (или ввозных) пошлин, налогов (например, акциза и налога на добавленную стоимость (НДС)) и 
вознаграждений таможенному брокеру и иным лицам, осуществляющим таможенное оформление в стране ввоза, а также за 
доставку товаров из названного места назначения к конечный пункт, определяемый самим покупателем. Образец написания 
правила в договоре:- DPU, City Free Trade Zone, ABC Terminal, Suite No. Any Street, City, ZIP Code, Country; Incoterms

®
 2020. 

 
Новая редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 произвела разбивку правил в зависимости от способов перевозки, в частности:- (i) 

Правила для любого способа или способов перевозки (Rules for any mode or modes of transport), к которым в Англоязычном 
алфавитном порядке относятся правила CIP, CPT, DAP, DDP, DPU, EXW и FCA; и (ii) Правила для морской перевозки и 
перевозки внутренними водными путями (Rules for sea and inland waterway transport), к которым в Англоязычном алфавитном 
порядке относятся правила CFR, CIF, FAS и FOB. Каждое правило ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 содержит в себе две категории А и В по 

десять статей (articles) каждая:- (i) А1/В1:- Общие Обязательства (General Obligations); (ii) А2/В2:- Поставка/Принятие Поставки 
(Delivery/Taking Delivery); (iii) А3/В3:- Переход Рисков (Transfer of Risks); (iv) А4/В4:- Перевозка (Carriage); (v) А5/В5:- 
Страхование (Insurance); (vi) А6/В6:- Поставочный/Транспортный Документ / Доказательство Поставки (Delivery/Transport 
Document / Proof of Delivery); (vii) А7/В7:- Вывозная/Привозная Очистка (Export/Import Clearance); (viii) А8/В8:- 
Проверка/Упаковка/Маркировка (Checking/Packaging/Marking); (ix) А9/В9:- Распределение Расходов (Allocation of Costs); и (x) 
А10/В10:- Уведомления (Notices); где под Литерой А прописываются Обязательства Продавца (The Seller’s Obligations), а под 
Литерой В – Обязательства Покупателя (The Buyer’s Obligations). 
 
Кроме того, Разъяснительные Примечания Для Пользователей в отношении каждого правила новой редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 

2020 предоставили весьма наглядную границу перехода риска за поставляемые товары, что даёт возможность сторонам 
воспользоваться страхованием этого риска в тех случаях, когда страхование не предусмотрено самим правилом 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2020. В итоге граница перехода риска за поставляемые товары со стороны продавца на сторону покупателя в 

зависимости от того или иного правила выглядит следующим образом:- (i) Правило CFR – после погрузки на борт судна, 
предоставленного продавцом, в порту погрузки; (ii) Правило CIF – после погрузки на борт судна, предоставленного продавцом, 
в порту погрузки (примечание:- правило предусматривает обязательство продавца по страхованию груза до прибытия судна в 
порт назначения); (iii) Правило CIP – после загрузки в транспортное средство, предоставленное продавцом (примечание:- 
правило предусматривает обязательство продавца по страхованию груза до прибытия транспортного средства в место 
назначения); (iv) Правило CPT – после загрузки в транспортное средство, предоставленное продавцом; (v) Правило DAP – до 
выгрузки из транспортного средства, предоставленного продавцом, в месте назначения; (vi) Правило DDP – до выгрузки из 
транспортного средства, предоставленного продавцом, в месте назначения; (vii) Правило DPU – после выгрузки из 
транспортного средства, предоставленного продавцом, в месте назначения; (viii) Правило EXW – до загрузки в транспортное 
средство, предоставленное покупателем, в месте поставки; (ix) Правило FAS – после размещения вдоль борта судна, 
предоставленного покупателем, в порту погрузки; (x) Правило FCA – после загрузки в транспортное средство, 
предоставленное покупателем, в месте поставки; и (xi) Правило FOB – после погрузки на борт судна, предоставленного 
покупателем, в порту погрузки. 
 
Несмотря на все произведённые изменения, редакция ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 по-прежнему не заменяет собой сам договор купли-

продажи товара между продавцом и покупателем, то есть она не определяет:- (i) правовую основу такого договора; (ii) 
применимое право; (iii) момент перехода права собственности на товар, несмотря на определение для каждого правила 
границы перехода риска на товар со стороны продавца на сторону покупателя; (iv) метод и сроки оплаты; (v) списка 
документов, которыми продавец должен обеспечить покупателя для таможенного оформления последним доставленных в его 
страну товаров; а также ряд иных существенных моментов, которые должны быть согласованы между продавцом и 
покупателем и прописаны непосредственно в заключаемом ими договоре купли-продажи. В этой связи имеет смысл повторить 
то, что все пункты договора купли-продажи должны быть детально проработаны ещё до того, как сам этот договор вступит в 
силу. 
 
С учётом всех изменений и нововведений сводная справочная таблица типовых общепринятых обязательств, возлагаемых на 
продавца или покупателя в соответствии с тем или иным выбираемым базисным правилом поставки согласно редакции 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 для договоров на поставку товара, имеющих при этом прямую ссылку на ИНКОТЁРМЗ

®
 2020, стала 

выглядеть следующим образом:- 
 

Распределение Обязательств Между Продавцом (S) И Покупателем (B) 
В Соответствии С ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 
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Obligations and Charges / Обязательства и Сборы 

Warehouse Services at Origin Point 
Складские Услуги в Пункте Происхождения 

S S S S S S S S S S S 

Packing for Export 
Упаковка для Вывоза 

S S S S S S S S S S S 

Marking and Labeling 
Маркировка и Этикетирование 

S S S S S S S S S S S 

Pre-Carriage from Place of Shipment to Port of Loading 
Подвоз из Места Отгрузки в Порт Погрузки 

B S S/B S S S S S S S S 

Pre-Carriage Costs 
Расходы по Подвозу 

B S S/B S S S S S S S S 

Loading On Pre-Carriage 
Погрузка Подвоза 

B S S S S S S S S S S 

Blocking and Bracing 
Крепление и Стяжка 

1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 

Trade Documentation in Country of Export 
Торговая Документация в Стране Вывоза 

B S S S S S S S S S S 

Customs Formalities in Country of Export 
Таможенное Оформление в Стране Вывоза 

B S S S S S S S S S S 

Export Duties and Charges 
Вывозные Пошлины и Сборы 

B S S S S S S S S S S 

Insurance of Goods 
Страхование Товара 

2 2 2 2 2 S S 2 2 2 2 

Unloading from Pre-Carriage 
Выгрузка Подвоза 

B S B S S S S S S S S 

Port Terminal Handling (Including Country of Transit, if There 
Is No Port in Country of Export) 
Перевалка в Портовом Терминале (Включая в Стране 
Транзита при Отсутствии Порта в Стране Вывоза) 

B S B S S S S S S S S 

Arranging Main International Carriage 
Организация Основной Международной Перевозки 

B B B B S S S S S S S 

Vessel Loading Charges 
Сборы за Погрузку на Судно 

B B B S S S S S S S S 

Main International Carriage Costs 
Расходы по Основной Международной Перевозке 

B B B B S S S S S S S 

Vessel Unloading Charges 
Сборы за Выгрузку из Судна 

B B B B B B 6 6 S S S 

Port Terminal Handling (Including Country of Transit, if There 
Is No Port in Country of Import) 
Перевалка в Портовом Терминале (Включая в Стране 
Транзита при Отсутствии Порта в Стране Ввоза) 

B B B B B B 6 6 S S S 

On-Carriage from Port of Entry to Place of Destination 
Доставка из Порта Ввоза в Место Назначения 

B B B B B B B B S S S 

On-Carriage Costs 
Расходы по Доставке 

B B B B B B B B S S S 

Loading On On-Carriage 
Погрузка Доставки 

B B B B B B B B S S S 

Security Information Requirements 
Требования к Информации о Безопасности 

B B B B B B B B B B S 

Trade Documentation in Country of Import 
Торговая Документация в Стране Ввоза 

B B B B B B B B B B S 

Customs Formalities in Country of Import 
Таможенное Оформление в Стране Ввоза 

B B B B B B B B B B S 

Import Duties, Excises, VAT and Charges 
Ввозные Пошлины, Акцизы, НДС и Сборы 

B B B B B B B B B B S 



Unloading from On-Carriage at Place of Destination 
Выгрузка Доставки в Месте Назначения 

B B B B B B B B B S B 

Примечания:-  
S = Seller pays = Оплачивает Продавец; B = Buyer pays = Оплачивает Покупатель. 
1 Представленная таблица не является официальным толкованием ИНКОТЁРМЗ

®
 2020. Она не должна рассматриваться в качестве юридического совета. 

2 ИНКОТЁРМЗ
®
 2020 не регулируют согласуемое самими Продавцом и Покупателем распределение обязательств. 

3 Поскольку ИНКОТЁРМЗ
®
 2020 не регламентирует распределение обязательств между Продавцом и Покупателем в отношении крепления и стяжки товаров, то 

данный вопрос должен быть заранее урегулирован между ними в договоре. 
4 Поскольку ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 регламентирует распределение обязательств между Продавцом и Покупателем в отношении страхования товаров только для 

правил CIF и CIP, то данный вопрос должен быть заранее урегулирован между ними в договоре. 
5 Для правила FCA организацию (arranging) Подвоза из Места Отгрузки в Порт Погрузки и Расходы по Подвозу несёт Продавец, если названное место поставки не 
является непосредственными помещениями Продавца (Seller’s premises); в случае, если названным местом поставки являются непосредственные помещения 
Продавца, то данные обязательства возлагаются на Покупателя; и в том и в другом случае Продавец несёт расходы по загрузке товаров в предоставленное для 
Подвоза транспортное средство. 
6 Сборы за выгрузку из судна оплачивает либо Продавец, либо Покупатель в зависимости от условий договора на перевозку. 

 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 являются зарегистрированным товарным знаком Международной Торговой Палаты. Вся информация в 

отношении правил и толкования ИНКОТЁРМЗ
®
 2020, изложенная выше, не должна рассматриваться в качестве юридического 

совета; она является лишь справочным материалом. Участникам внешнеэкономической деятельности следует иметь в своём 
распоряжении официальные публикации правил ИНКОТЁРМЗ

®
 2020 и пояснений к ним во избежание каких-либо 

недоразумений в отношении толкования того или иного правила и сопряжённых с ним обязательств сторон договора на 
поставку товара. 
 
 
ПОРЯДКИ ФИНАНСОВОГО РАСЧЁТА 

 
Международная торговля сопряжена с потоками товаров от продавца к покупателю в соответствии с порядками и условиями, 
прописанными в договоре на поставку товара между ними. Эти потоки составляют только лишь одну часть исполнения 
договоров. Другой немаловажной частью является получение продавцами оплаты от покупателей за товары по этим 
договорам. И в отношении этого вопроса имеется масса тонкостей, которые должны знать и учитывать все участники 
международной торговли. 
 
Важной составляющей любого международного договора на поставку товара является выбор валюты расчёта и валюты 
платежа. В большинстве случаев они совпадают. Однако, иногда встречаются такие договоры, в которых цена на товар 
привязана к какой-либо биржевой расценке (или котировке), выраженной в определённой валюте, тогда как оплата стоимости 
товара может производиться в любой другой валюте, устраивающей обе стороны договора на поставку товара. Практически 
во всех странах мира существуют свои национальные валюты. В связи с этим расчёты между продавцом и покупателем из 
разных стран и сами платежи редко производятся в одной и той же валюте. В большинстве случаев валютой расчёта и 
платежа служит некая так называемая твёрдая валюта (hard currency), и таковой, как правило, становится валюта третьих 
стран, например, Доллар США (USD) или Евро (EUR). Одним из достоинств твёрдой валюты является её устойчивость к 
изменениям ситуации на мировых финансовых рынках. Мягкие же валюты подвержены частым и непредсказуемым 
колебаниям обменного курса, поэтому осуществлять платежи в них весьма рискованно. Может возникнуть ситуация, когда 
оговорённая цена, при существовавшем на дату заключения договора обменном курсе, не покроет всех расходов продавца на 
дату получения платежа из-за серьёзного изменения обменного курса к этому моменту. С другой стороны, изменение 
обменного курса может привести и к получению продавцом дополнительной прибыли, вызванной разницей обменных курсов 
на указанные даты. В таком случае в убытке может оказаться покупатель. Подобное может произойти и с твёрдыми валютами, 
но риск критического изменения обменного курса в случае с твёрдой валютой всё же ниже, нежели с мягкими валютами. Как 
бы там ни было, большинство бизнесменов не заинтересовано в игре на разнице валютных курсов и предпочитает избегать 
риски, связанные с изменением обменного курса. 
 
Для продавца, одним из простейших способов минимизировать риск возникновения невыгодного обменного курса, может 
служить выставление цен на товары или услуги и получение оплаты за них в твердой валюте. В этом случае все риски, 
связанные с конвертацией валют, возлагаются на плечи покупателя. Но при этом, продавец должен быть уверен в том, что 
покупатель сможет произвести необходимую конвертацию в своей стране, поскольку не все национальные валюты свободно и 
быстро конвертируются в твёрдые валюты. Если покупатель высказывает намерение произвести оплату по договору в мягкой 
валюте, то продавцу необходимо проконсультироваться у своего банка прежде, чем соглашаться на такое предложение. Банк 
может информировать продавца о ситуации с возможностью обмена и курсом обмена данной валюты по отношению к 
национальной валюте продавца, либо к одной из твёрдых валют. В ряде случаев, согласившись купить мягкую валюту по 
фиксированному курсу, банк может помочь продавцу избежать рисков, связанных с обменом такой валюты независимо от 
ситуации с её курсом на момент поступления оплаты. При этом банк возьмёт с продавца определённую комиссию или 
предложит не совсем выгодный курс обмена. Чем именитее банк, тем меньше может быть его комиссия за такую операцию. 
Дело в том, что крупные банки практически все участвуют своим капиталом в межбанковских, биржевых и внебиржевых 
рынках, и могут легко захэдьжировать подобную сделку со своим клиентом посредством заключения дополнительной сделки 
на межбанковском рынке или открытия позиции на биржевом или внебиржевом рынке. Кроме того, банк может предложить 
своему клиенту участие как в биржевом, так и во внебиржевом рынке для самостоятельного хэдьжирования риска возможного 
изменения обменного курса. Некоторые крупные банки, относящиеся к создателям внебиржевого рынка могут предложить 
своим клиентам избежать подобный риск посредством использования так называемого свопа (swap) – договора мены – 
подобия фьючерсного контракта, но используемого исключительно во внеучётном (или внебиржевом) рынке. За такую 
операцию банк может попросить у клиента разместить залог в размере до 5% от предполагаемой суммы обмена. Кроме того, 
если своп будет убыточным, то клиенту придётся выплачивать банку соответствующую сумму, пока сделка с данным свопом 
не будет закрыта. В таких случаях стоимость услуг банка должна быть заложена продавцом в цену товара или услуги. 
 
Порядки Оплаты (Terms of Payment, сокращённо – PAYTERMS; или Reimbursement, как они по-прежнему называются в США) 
применяются в коммерческих сделках, связанных с поставкой товаров и/или предоставлением услуг. Важной частью договора 
купли-продажи служат порядки и условия платежа, на которых покупатель погасит свой долг продавцу. Отсутствие точности в 
этих вопросах и различные интерпретации таких условий могут вызывать споры между партнёрами по сделке. Требования, 
которые должны быть выполнены с тем, чтобы платёж мог рассматриваться действительным, означают погашение долга 
соответствующему лицу и включают, обычно, такие параметры, как предельный срок оплаты, метод оплаты (с 



использованием или без использования гарантии), сумму, подлежащую оплате, место, в котором платёж должен быть 
произведён. При этом подразумевается, что сами условия не предрешают интерпретации этих параметров с юридической 
точки зрения. 
 
В разных странах сложилась и разная практика в отношении осуществления международных платежей за поставляемые 
товары или услуги. В некоторых странах она ограничивается со стороны властей требованиями местного законодательства, в 
других – нестабильной ситуацией с курсом национальной валюты, а в каких-то – нет ограничений вовсе. Например, в 
некоторых странах импортёру бывает весьма сложно осуществить предварительную оплату, поскольку банк, исполняя 
требования закона, должен будет заморозить на счёте импортёра сумму, эквивалентную сумме произведённой 
предварительной оплаты до момента полной таможенной очистки импортёром в своей стране всех ранее оплаченных товаров 
или услуг. На деле получается так, что импортёр, производя предварительную оплату, выбрасывает из оборота двойную 
сумму; а это, согласитесь, совсем не выгодно делать ему. В каких-то странах, из-за слабости национальной экономики или по 
иным причинам, отсутствует свободная валюта платежа по договорам. В результате, импортёры вынуждены выстраивать 
свои финансовые отношения с экспортёром, оговаривая возможные отсрочки платежей и прочее. Причём оговорить заранее 
срок возможных отсрочек, практически нереально, поскольку импортёр не знает, когда у его Правительства могут оказаться 
свободные средства в иностранной валюте для оплаты своих обязательств перед экспортёром. А в некоторых странах из-за 
галопирующей инфляции курс национальной валюты может изменяться с такой скоростью, что любое предоставление 
отсрочки платежа может привести к неисполнению договора со стороны плательщика. Но таких стран не так уж и много; 
гораздо больше стран, где практика осуществления международных платежей исключает какие-либо проблемы. Какой можно 
было бы сделать вывод из всего ранее упомянутого? Ответ один – консультируйтесь со своими партнёрами, в том числе и из 
других стран, а также с грузоперевозчиками, страховыми компаниями и со своими банкирами, прежде чем решите заключить 
международный договор на каких-либо условиях оплаты. Полученный совет, возможно, позволит сохранить не только товары, 
но и финансовую стабильность своей компании. 
 
В исполнение взаиморасчётов между продавцом и покупателем вовлечены их банки. В свою очередь в международных 
межбанковских переводах платежей особую и значимую роль, начиная с конца 1970-х, стало играть Сообщество по 
Всемирной Межбанковской Финансовой Дальней Связи (СВМФДС) (SOCIETY FOR WORLDWIDE INTERBANK FINANCIAL 
TELECOMMUNICATION, сокращённо – SWIFT). Штабквартира этого сообщества расположена в городке Ла Хюлп, Бельгия 
близ Брюсселя (La Hulpe, Belgium, near Brussels). Эта структура была образована в 1973 по Бельгийскому законодательству в 
качестве кооперативного сообщества, первоначальными учредителями и владельцами которого выступили финансовые 
институты, а точнее 239 банков из 15 стран. Сообщество приступило к деятельности с разработки общего финансового языка 
общения, единых стандартов по исполнению финансовых операций и создания компьютерной системы обработки, учёта и 
распределения данных (shared data processing system), а также с создания всемирной сети дальней связи (worldwide 
communications network). В 1975 сообщество утвердило фундаментальные операционные процедуры и правила по 
ответственности сторон. В 1977 Принц Альбэр (или Альберт), ныне Король Бельгии (Albert, Prince of Belgium and now King), 
отправил по созданной системе связи первое официальное сообщение. К этому времени среди своих членов сообщество 
насчитывало уже 518 коммерческих банков из 22 стран. Столь стремительно прогрессирующий успех сообщества 
подтверждался ещё и тем фактом, что меньше, чем за 12 месяцев своей начавшейся работы оно обработало порядка 10 
миллионов сообщений. И это при том, что все сообщения обладали надёжной степенью защиты информации. Такой успех 
превзошёл все предполагаемые перспективы роста организации. В 1985 для поддержания роста потока сообщений между 
своими Операционными Центрами, располагавшимися в различных частях света, СВМФДС установило спутниковую связь с 
большой пропускной способностью. В 1987 сообщество решило расширить состав участников за счёт привлечения в свои 
ряды брокеров, дилеров, бирж, центральных депозитариев и клиринговых (расчётных) институтов. Международная 
Организация по Стандартизации (МОС) (INTERNATIONAL ORGANIZATION FOR STANDARDIZATION, сокращённо – ISO) 
официально назначила СВМФДС поддерживать стандарты сообщений в индустрии ценных бумаг. С 01 Июля 1992 после 
успешного окончания пилотного проекта, длившегося в течение первого полугодия, заработала услуга по Межбанковскому 
Переводу Файлов (МПФ) (Interbank File Transfer, сокращённо – IFT). К концу года 65 банков подписались на эту услугу по 
обработке серий переводов массы данных, включающих массовые платежи, усечённый порядок инкассирования чеков 
(cheque truncation; упрощённая процедура инкассирования чеков без пересылки оригинала банку-трассанту) и внутреннюю 
отчётность. В результате внедрения этой услуги количество участников увеличилось ещё на 11%, а стран – на 15% в 
сравнении с показателями предыдущего года. В настоящее время СВМФДС разрабатывает, модернизирует и обеспечивает 
своих участников новейшими компьютерными программами и разработками для высокоэффективного использования своей 
сети SWIFTNet Network. К Апрелю 2006 сообщество связывало между собой уже порядка 8 000 финансовых институтов из 205 
стран мира. В настоящее время практически все крупные и средние банки состоят в членстве в этом сообществе и для 
надёжной связи между собой используют систему связи СВМФДС. 
 
В дополнение к выше сказанному, следует добавить, что, несмотря на возможность прямого контакта между банком продавца 
и банком покупателя через средства связи СВМФДС, в цепочку исполнения платежа включаются также и банки 
корреспонденты. Что это такое и зачем они используются в осуществлении международных платежей? Ответ здесь один – всё 
зависит от типа валюты, используемой для расчётов между продавцом и покупателем. Предположим, продавец находится в 
какой-то Азиатской стране, а покупатель где-нибудь в Южной Америке, а валютой расчёта по договору они выбрали Доллар 
США. Все платежи в Долларах США проводятся через банки корреспонденты, расположенные в США. В редких случаях это 
происходит через общий для плательщика и получателя денежных средств банк корреспондент, расположенный в другой 
стране. С тем, чтобы произвести платёж в Долларах США банку плательщика (покупателя) необходимо будет отыскать в США 
соответствующий банк корреспондент банка получателя (продавца). Чтобы процесс не затягивался надолго, продавец 
изначально должен обеспечить покупателя информацией о счетах своего банка в соответствующих банках корреспондентах в 
США. В этом случае банку покупателя останется лишь воспользоваться одним из них, который может быть одновременно и 
банком корреспондентом банка покупателя. Точно такая же картина будет складываться и для Евро, и для любой другой 
валюты; только в этих случаях будут задействованы банки корреспонденты, расположенные в странах, входящих в Еврозону, 
или в странах выбранной валюты платежа. Кроме того, не стоит забывать о том, что ничего не бывает бесплатным, а уж в 
банковском секторе – тем более. За любые операции по поручению клиентов банки взимают свои комиссии, в том числе и 
банки корреспонденты взимают свои комиссии с платежей, проходящих через них. В связи с этим договорные порядки и 
условия платежа должны проговаривать и эти комиссии, поскольку в противном случае может сложиться такая ситуация, когда 
покупатель точно исполнит свои финансовые обязательства перед продавцом, а вот продавец получит меньшую сумму, 
нежели причитающуюся. Виной всему станет неучтённое в договорных условиях распределение ответственности между 



покупателем  и продавцом за оплату комиссий банков корреспондентов. Это, в свою очередь, может привести ещё и к тому, 
что для полного закрытия обязательств и требований сторон по исполненному договору покупателю придётся перечислить 
продавцу дополнительную незначительную сумму. Причём комиссия банков за этот перевод может превысить сумму самого 
платежа. В настоящее время при осуществлении международных денежных переводов используется один из трёх видов 
оплаты банковских комиссий:- 
 
(1) Банковские комиссии оплачивает ПЛАТЕЛЬЩИК или ПОРУЧАЮЩИЙ ЗАКАЗЧИК (ORDERING CUSTOMER). В 
межбанковских платёжных документах (в поле 71А), а возможно и в стандартной форме платёжного поручения банка это 
будет отражаться на Английском языке кодовым обозначением OUR (НАШИ). В этом случае комиссии банка покупателя – 
плательщика и комиссии банков корреспондентов снимаются со счёта плательщика и получателю отсылается полная сумма 
платежа. Более точно это выглядит следующим образом:- банк плательщика спишет со счёта самого плательщика сумму 
платежа и суммы банковских комиссий. Банк корреспондент удержит комиссию за перевод по факту совершения операции 
посредством списания в безакцептном порядке с указанием ссылки или, так называемого, референса (reference) платежа с 
корреспондентского счёта банка плательщика соответствующей суммы. Исключение составляют лишь банки корреспонденты 
в США, которые списывают комиссии за платежи с корреспондентских счетов банка плательщика один раз в месяц одной 
общей суммой без расшифровки ссылок платежей. Случается и так, что плательщику приходится платить комиссию не только 
своему банку и его банку корреспонденту (sender’s correspondent), но и банку корреспонденту банка получателя (receiver’s 
correspondent). Это происходит тогда, когда у банка плательщика и банка получателя не находится одного и того же банка 
корреспондента. Комиссия дополнительного банка корреспондента или банка посредника (intermediary bank) обычно 
списывается банком корреспондентом банка плательщика с его корреспондентского счёта в безакцептном порядке с 
указанием ссылки платежа. Но бывает и так, что банк плательщика оплачивает комиссию такому банку на основании ‘Запроса 
об оплате комиссий, процентов и других расходов’ в формате MT191. В таких случаях списание комиссии третьего банка с 
корреспондентского счёта возможно как на следующий день после осуществления платежа, так и в течение нескольких 
месяцев. Например, банки в Италии, становясь такими посредниками, могут запросить свою комиссию спустя 3 месяца после 
проведения платежа. Банк плательщика, как правило, не располагает точной информацией о размерах комиссий третьих 
банков. А они могут быть и более 0.5% от суммы перевода. Например, при осуществлении платежа на сумму свыше 400 000 
Евро в пользу получателя, зарегистрированного в Кипре и имеющего расчётный счёт в Кипрском банке, с банка плательщика 
была списана комиссия дополнительного банка корреспондента в размере свыше 2 000 Евро. 
 
(2) Банковские комиссии оплачиваются РАЗДЕЛЬНО. В межбанковских платёжных документах (в поле 71А), а возможно и в 
стандартной форме платёжного поручения банка это будет отражаться на Английском языке кодовым обозначением SHA. В 
этом случае комиссии банка покупателя – плательщика и комиссия банка корреспондента банка плательщика оплачиваются 
плательщиком, а комиссия банка получателя и комиссия банка корреспондента банка получателя оплачиваются получателем 
платежа за счёт удержания из суммы перевода. До введения в действие в межбанковский документооборот сообщения 
формата МТ103 для осуществления международных денежных переводов упомянутая выше практика использовалась по 
умолчанию. Новый формат предоставил официальную возможность разделять комиссии за платёж между плательщиком и 
получателем. Теперь в межбанковских платёжных инструкциях каждая сумма всех комиссий банков отражается 
последовательно, по мере удержания каждым банком, в поле сведений о расходах (details of charges) 71F. 
 
(3) Банковские комиссии оплачивает ПОЛУЧАТЕЛЬ или БЕНЕФИЦИАР (RECEIVER или BENEFICIARY CUSTOMER). В 
межбанковских платёжных документах (в поле 71А), а возможно и в стандартной форме платёжного поручения банка это 
будет отражаться на Английском языке кодовым обозначением BEN. В этом случае комиссии банка покупателя – плательщика 
и комиссии банков корреспондентов удерживаются из суммы платежа, и получателю, в конечном итоге, перечисляется 
меньшая сумма платежа. Следует учитывать то обстоятельство, что каждый банк для своих клиентов устанавливает тарифы 
за одни и те же услуги, которые могут быть значительно ниже тех, которые устанавливаются ими же для третьих лиц. В этой 
связи получатель платежа, при осуществлении платежа с оплатой комиссий банков получателем, может не досчитаться от 
нескольких до максимум 50 Долларов США или до 100 Евро. Например, каждый из банков корреспондентов в США в случае 
проведения платежа из банка плательщика своему банку получателя обычно списывает в пределах 10–15, но не более 30 
Долларов США; а банки в Германии – не более 50 Евро. 
 
В настоящее время в межбанковской среде активно используются всевозможные сокращения и специальная терминология, 
которая встречается и в банковских платёжных поручениях, например, и в чеках, и в прочих финансовых документах. Одним 
из недавних нововведений, стало использование в странах Евросоюза Международного Номера Банковского Счёта (МНБС) 
(International Bank Account Number, сокращённо – IBAN). МНБС был разработан для унификации платежей как внутри самих 
стран Европейского Союза, так и между ними, и стал международным стандартом для идентификации банковских счетов 
независимо от национальных границ. Изначально, он был принят Европейским Комитетом по Стандартам Банковского 
Обслуживания (EUROPEAN COMMITTEE FOR BANKING STANDARDS), а чуть позже его утвердила и Международная 
Организация по Стандартизации, выпустившая его в 1997 под номером ISO 13616:1997 и позднее (в 2003) под номером ISO 
13616:2003. К середине 2003 МНБС был введён в действие в банковских системах 32 стран Европы и на территориях 
некоторых из них, расположенных в других частях света. Например, в Великобритании, МНБС представляет из себя 
следующую запись:- IBAN:- GB29 NWBK 6016 1331 9268 19. В этом примере МНБС первые две буквы GB определяют код 
страны alpha-2 по стандарту ISO 3166-1; две последующие цифры – являются контрольными цифрами; четыре последующие 
буквы NWBK являются первыми четырьмя буквами Идентификационного Кода Банка (Bank Identifier Code, сокращённо – BIC) 
по стандарту ISO 9362; последние 13 цифр определяют номер счёта клиента в банке. Если клиент для осуществления 
платежа использует бумажный бланк банка, то указывая МНБС, банкиры советуют каждые четыре символа отделить друг от 
друга при помощи пробела. Принимая платежи, банки по контрольным цифрам могут проверить, точно ли указан номер счёта 
получателя, даже если получатель является клиентом другого банка. С введением МНБС в Евросоюзе значительно снизилась 
возможность того, что платёж задержится или даже не будет исполнен по причине какого-либо другого неточно указанного 
реквизита, поскольку денежные средства стали зачисляться на счёт получателя только на основании указанного МНБС. 
 
В международных межбанковских переводах сроки исполнения платежей зависят от ДАТЫ ЗАЧИСЛЕНИЯ (VALUE DATE), 
указанной в межбанковских платёжных документах. Основная масса Русскоязычных банкиров переводят данный термин с 
Английского на Русский язык как Дата Валютирования, хотя по сути своей – это дата зачисления денежных средств на счёт 
получателя. Тот же Стандарт СВМФДС (SWIFT Standard) в толковом словаре, размещённом в конце самого стандарта, 
определяет Value Date как дату, на которую денежные средства оказываются в распоряжении получателя (the date on which 



funds are at the disposal of the receiver). Для полного исполнения международного банковского перевода в международной 
межбанковской практике принимаются три банковских рабочих дня, то есть на четвёртый рабочий день средства должны быть 
зачислены на счёт получателя. Необходимо принимать в расчёт, что если между датой платёжного поручения плательщика и 
датой зачисления на счёт получателя возникают выходные или официальные праздничные дни, в том числе и в стране банков 
корреспондентов, то эти три банковских рабочих дня растянутся соответственно на количество выходных или официальных 
праздничных дней в той или иной стране, банки которой были вовлечены в проведение этого платежа. Теперь, что касается 
сроков исполнения самого платежа банком плательщика. В банковской практике проведения платежей существуют два вида 
платежа:- (i) срочный или экспресс и (ii) обычный или стандартный. Срочный платёж должен быть исполнен немедленно по 
получению платёжного поручения плательщика, банк, при этом, взыщет с плательщика большую сумму комиссии, нежели за 
обычный перевод. А в отношении срока исполнения обычного платежа следует принимать в расчёт политику банка в 
отношении к своим клиентам или, даже, степень порядочности банка. От плательщика или получателя платежа дата 
зачисления никак не зависит. Если банк считает себя порядочным и с почтением относится к своим клиентам, то такой банк 
исполнит платёжное поручение своего клиента в день получения от него этого поручения или, максимум, на следующий 
банковский рабочий день. Основываясь на практике, можно смело утверждать, что таких банков очень мало. Зачастую, 
плательщик, доказывая факт перевода денежных средств, предоставляет получателю платежа заверенную печатью или 
штампом банка копию платёжного поручения или дебетовое авизо (debit advice), выданное плательщику его банком и 
свидетельствующее о списании с его счёта соответствующей суммы. При этом плательщик ошибочно предполагает, что 
денежные средства отправлены и зачислены на расчётный счёт получателя в тот же самый день, который был указан в этих 
документах. Это далеко не так. Обычно банки моментально списывают со счёта плательщика средства по платёжному 
поручению, а реально переводят их на счёт получателя лишь спустя три банковских рабочих дня, пользуясь в течение этого 
времени деньгами своего клиента по собственному усмотрению, иногда обосновывая это тем, что деньги проходят по счетам 
банков корреспондентов. В этой связи между плательщиком и получателем денежных средств могут возникнуть разногласия 
по поводу порядочности того или другого или соответственно порядочности банков плательщика или получателя. Чтобы 
между плательщиком и получателем не возникало таких разногласий, при осуществлении платежа плательщику следует 
попросить у своего банкира исходящую копию межбанковского перевода в формате СВМФДС (output SWIFT copy), в которой 
будет чётко обозначена дата зачисления денежных средств на счёт получателя платежа. Если это дорого обходится 
плательщику, то сам получатель платежа может заказать у своего банкира входящую копию межбанковского перевода в 
формате СВМФДС (input SWIFT copy). Увидев этот документ, можно будет легко понять, кто использовал причитающиеся 
деньги в течение нескольких дней. 
 
Благоразумное Использование Практики Кредитования 

 
Умудрённые опытом экспортёры относятся с огромной предосторожностью к практике кредитования импортёров. Они 
внимательно изучают своих новых покупателей, постоянно контролируют сроки возврата платежей, изучают возможные 
причины задержек оплаты и прочие факторы независимо от степени доверия к своим партнёрам. Весь этот комплекс 
мероприятий позволяет им наиболее эффективно выстраивать свои взаимоотношения как с постоянными, так и с новыми 
зарубежными клиентами. В зависимости от уровня доверия к своему зарубежному партнёру, а также в зависимости от страны 
принадлежности этого партнёра, экспортёр может предложить ему различные условия оплаты; но при этом, такие условия не 
должны быть кабальными для самого экспортёра. 
 
Если Правительство страны относится к национальному бизнесу с должным вниманием, пониманием и заботой, то оно 
наверняка имеет какие-то свои структуры, призванные оказывать консультационные услуги в области внешнеэкономической 
деятельности. В США, например, при Департаменте Торговли (Department of Commerce) имеется управление, связанное с 
торговыми представительствами США за рубежом, которое за определённое вознаграждение помогает местным экспортёрам 
организовать проверку кредитоспособности контрагента из какой-либо страны, информировав своего заказчика о том, мелкая 
или крупная компания (с которой заказчик хочет завязать свои деловые отношения), её капитализации, сколько лет она 
присутствует на рынке, связана ли она уже с какими-то Американскими компаниями или нет (с тем, чтобы потом 
поинтересоваться у них о благонадёжности своего нового предполагаемого партнёра) и прочее. 
 
Кроме того, в настоящее время большинство видов бизнеса предполагает наличие национальных или международных 
ассоциаций, и было бы полезным поинтересоваться о членстве нового партнёра в таких организациях, а также заглянуть в 
списки нарушителей договорных обязательств, которые ведут эти ассоциации по тем или иным третейским арбитражным 
разбирательствам. Во многих странах существует также негласная норма о том, что если компания состоит в членстве в своей 
региональной торгово-промышленной палате, то это также свидетельствует о её благонадёжности. Сейчас практически все 
ассоциации или торгово-промышленные палаты имеют свои сайты в Интернете, где такая информация выкладывается для 
бесплатного просмотра и ознакомления. 
 
Стороны договора на поставку товара должны чётко осознавать, что на выбор метода взаиморасчёта влияют различные 
факторы, как то:- уровень и долгота взаимоотношений между продавцом и покупателем, тип товара, правительственная 
политика, валютные и иные предписания властей стран сторон договора, знание количества времени на прохождение 
платежа и, конечно же, сроки и условия поставки товаров по заключаемым договорам. Если стороны договора по каким-то 
причинам или обстоятельствам не договорились о кредитовании, то им придётся воспользоваться каким-то приемлемым 
методом взаиморасчёта. Осуществление внешнеторговых сделок облегчается наличием разнообразных и удобных для 
каждого конкретного случая форм оплаты за товары или услуги, способных защищать как интересы покупателей, так и 
интересы продавцов. В настоящее время в международной торговле существует и используется масса различных методов 
взаиморасчётных операций, среди которых:- (i) предварительная оплата (cash in advance) или предоплата (prepayment); (ii) 
использование документарных аккредитивов (documentary credit или documentary letters of credit); (iii) использование 
документарного инкассо (documentary collection); (iv) использование векселей (bills of exchange или, просто, bills), именуемых в 
США траттами (drafts); (v) использование чеков (check); (vi) использование открытого счёта (open account); и (vii) иных 
механизмов взаиморасчётов, таких как консигнация (consignment) или консигнационные продажи (consignment sales), 
встречная торговля (countertrade), а также кредитными картами (credit cards), дорожными чеками (travelers cheques) и прочим. 
Использование наличных денег и сложности с их физическим перемещением через границы и таможни редко отвечает 
потребностям сторон внешнеторговой сделки. 
 



В современной международной торговле используются многочисленные средства платежа, но большинство из них 
предусматривает пользование платными услугами банков. Каждую такую услугу можно считать договором между 
плательщиком, получателем платежа и одним или несколькими банками. Но в связи с тем, что было бы весьма неэффективно 
заключать новый договор по каждому платежу, государства принимают законы, устанавливающие презумптивные нормы для 
регулирования каждого типа платежа. Кроме того, Международная Торговая Палата также разрабатывает и внедряет в жизнь 
различные правила и нормы, основанные на исторической и текущей практике осуществления международных денежных 
расчётов. Практически по каждому возможному средству платежа она издаёт свои публикации, а международные банки 
используют их в качестве предписаний, обязательных к исполнению при работе со своими клиентами. На деле различные 
формы исполнения платежа подробно регламентируются с тем, чтобы обеспечить эффективные банковские операции и 
гарантировать безопасность в отношении денежных средств не только плательщикам, но и получателям платежей, у которых 
обычно не возникнет никаких сомнений по поводу эффективности осуществляемого платежа. Например, методы оплаты 
посредством аккредитива или векселя предполагают предоставление документов, передающих право собственности на 
проданные товары, а также исполнения определённых формальностей; оплата же по ним может быть незамедлительной или, 
наоборот, с отсрочкой. В этой связи все порядки и условия оплаты посредством таких методов должны быть чётко и 
однозначно понимаемы обеими сторонами сделки и прописаны в договоре между ними во избежание недоразумений и 
задержек; к примеру, если речь идёт о ‘чисто 30 днях’ (‘net 30 days’), то в договоре следует прописать ’30 дней с момента 
акцепта’ (’30 days from acceptance’), или о валюте оплаты – ‘USD150 000.00’. Банкиры, занимающиеся международными 
платежами могут предложить клиентам и иные советы. 
 
Следует также иметь в виду то, что все банки взимают со своих клиентов сборы за использование того или иного метода 
оплаты; причём это может касаться не только плательщика (то есть покупателя), но и получателя платежа (то есть продавца), 
например, при использовании аккредитива. Как правило, каждый из этих сборов составляет определённые доли процента от 
суммы платежа, но этих долей обычно может быть несколько и они суммируются; в результате услуги банка при 
использовании выбираемого метода платежа могут превысить и несколько процентов. Если аккредитив выставляется на 
малую сумму, то банковские вознаграждения за него могут стать достаточно накладными. Так что будьте готовы к этим 
расходам при выборе метода взаиморасчёта при исполнении договора, а для этого получите подробную информацию о 
вознаграждениях банка за проведение международных транзакций. При нежелании любой из сторон оплачивать 
соответствующие банковские вознаграждения за проведение соответствующего платежа заключение договора между такими 
сторонами может быть просто напросто сорвано, так что стороны при желании продажи или приобретения товаров должны 
идти на определённые риски и уступки друг другу. 
 
Предварительная Оплата (Или Предоплата) 

 
Следует заранее предупредить о том, что предварительная оплата или Предоплата (Cash in Advance or Prepayment) имеет 
достаточно широкое распространение лишь в США и ряде стран бывшего Советского Союза. В большинстве же стран мира 
предоплата может выглядеть, скорее, исключением, нежели нормой; поскольку продавец, требующий от покупателя 
предоплату, может не справиться с глобальной международной конкуренцией, когда множество других продавцов 
аналогичной продукции или услуг предлагают покупателю более гибкие условия платежа. 
 
Несомненно, для продавца получение оплаты перед отгрузкой может выглядеть идеальным фактором. В этом случае он был 
бы освобождён от возможных проблем с инкассо и смог бы немедленно воспользоваться полученными деньгами по своему 
собственному усмотрению. Для непосредственного перевода денежных средств используются электронные каналы 
межбанковской связи или система Сообщества по Международной Межбанковской Финансовой Электросвязи (СММФЭ). 
Поскольку платёж носит характер электронного сообщения, то и название у него соответствующее – электронный перевод или 
проводной перевод (wire transfer). На осуществление платежа в такой форме может уйти от одного до нескольких дней. Но к 
предварительной оплате относится и оплата чеком (payment by check). А при перечислении и списании денежных средств, в 
случае расчётов чеками, может возникнуть задержка по инкассо (collection delay) до шести недель. В этой связи, 
использование чеков в качестве оплаты может стать не совсем приемлемым для продавца. 
 
Что же касается покупателя, то предварительная оплата может принести ему множество проблем, начиная от временного 
сокращения оборотных средств, и заканчивая усилением рисков полного или частичного неполучения товаров или услуг, или 
же получения, но иного качества и ассортимента, поскольку в случае предоплаты он вынужден полностью полагаться на 
порядочность продавца, которого он может и не знать вовсе. 
 
В некоторых странах существует негласный запрет со стороны финансовых властей на осуществление предоплаты. В России, 
например, до недавнего времени существовало требование депонирования на банковском счёте (правильнее было бы 
высказаться – замораживания) суммы, эквивалентной производимой предоплаты до момента полной таможенной очистки в 
Российской Федерации приобретаемых по этой оплате товаров или услуг. 
 
Оплата С Использованием Аккредитивов 

 
Весьма распространённым методом оплаты за поставляемые по договору товары является оплата Аккредитивом (Letter of 
Credit (LC или L/C) или Documentary Credit), выставляемым банком покупателя. Под Аккредитивом (или Письмом О Кредите 
(Letter of Credit)) понимается обещание банка уплатить продавцу за товары таким образом, каким покупатель и продавец 
предварительно договорились, а сам банк оформил эту договорённость в виде порядков и условий данного аккредитива на 
основании Заявления (Application) от покупателя. Поскольку покупатель обращается в свой банк для выставления аккредитива 
банку продавца, то его в этом случае называют Заявителем (Applicant), а продавца – Выгодоприобретателем или 
Бенефициаром (Beneficiary), то есть тем, кому жалуют обозначенную в аккредитиве сумму. 
 
Оплата по документарному аккредитиву, как правило, производится после того, как продавец осуществит отгрузку товаров и 
представит в свой банк соответствующие отгрузочные документы. Очень важно понимать, что оплата по документарному 
аккредитиву основывается на документах, а не на порядках и условиях продажи или физическом состоянии продаваемого 
товара; в этом заключается существенный риск для покупателя, который в данном случае вынужден полностью полагаться на 
порядочность продавца, которого он может и не знать вовсе. Что это значит? Значит это то, что проверить качество товара 
при отгрузке, например, упакованного в многочисленные внутренние коробочки и короба, для покупателя не всегда 



представляется возможным. При оплате по аккредитиву проверяющие банки полагаются лишь на ту информацию, которая 
прописана в самом аккредитиве, не вдаваясь в реальные тонкости и детали. В случае недоверия между покупателем и 
продавцом или в случае, когда покупатель кровно заинтересован в получении товара должного качества и в должном 
количестве, покупатель может нанять за свой счёт какую-то международную компанию, оказывающую независимую инспекцию 
и экспертизу качества товаров и подсчёт этих товаров при отгрузке. Это будет стоить денег, но зато покупатель может быть 
полностью уверен в том, что получит товар должного качества и в должном количестве. Избежать лишних трат в данном 
вопросе можно лишь в том случае, если и в договоре и выставляемом аккредитиве будут точно прописаны все подробности о 
товарах, которые дадут покупателю повод не сомневаться в том, что именно такие товары и такого качества и количества 
будут отгружены в его адрес продавцом; то есть в процессе предварительных переговоров и составлении и подписании 
договора. 
 
Права на приобретённые товары переходят от продавца к покупателю после оплаты этих товаров. В случае с обычным 
аккредитивом у продавца вплоть до полной оплаты отгруженных товаров сохраняется риск их неоплаты в полной сумме или в 
срок; а банк покупателя превращается в некоего агента по инкассо (collection agent), который должен своевременно и в полной 
мере решить вопрос с оплатой по документам продавца как в случае с открытым счётом (open account; о нём пойдёт речь 
далее). Фактически продавец имеет лишь заверение (assurance) банка покупателя об оплате отгруженных товаров, и остаётся 
зависимым от платёжеспособности этого иностранного банка (foreign bank) покупателя. В этой связи прежде чем заключать 
сделку с покупателем с оплатой товаров обыкновенным аккредитивом, продавцу следует проконсультироваться со 
специалистами своего банка в отношении возможной неплатёжеспособности банка покупателя, который будет выставлять и 
оплачивать аккредитив. Если вдруг обнаружится такая возможность, то продавцу следует оговорить с покупателем какую-то 
иную приемлемую обеим сторонам форму аккредитива и только после этого заключать сделку. 
 
В каждом аккредитиве определяется перечень сопроводительных документов на товары, которые должны быть представлены 
продавцом банку продавца сразу же после отгрузки поставляемых товаров. Обычно в этот список входят:- (Океанский) 
Коносамент ((Ocean) Bill of Lading; оригинал и несколько копий) или Накладная (Waybill), Коммерческий Счёт-Фактура или так 
называемый Коммерческий Инвойс (Commercial Invoice), Вексель или Тратта (Draft), Страховой Полис (Insurance Policy), 
Свидетельство о Происхождении или Сертификат Происхождения по Форме А (Certificate of Origin, Form A), Свидетельство о 
Качестве или Сертификат Качества (Certificate of Quality), и иные документы на отгруженные товары, оговариваемые 
сторонами в качестве сопроводительных. Кроме того, аккредитив имеет дату прекращения признания или так называемую 
дату экспирации (expiration date); и в этой связи очень важно, чтобы эта дата была бы более поздней, нежели дата 
необходимого срока для получения оплаты по аккредитиву, что несомненно должно быть согласовано предварительно между 
продавцом и соответствующими сотрудниками его банка. Продавец должен осознавать, что по выставленному в его адрес 
аккредитиву покупатель уплатит лишь ту сумму, которая указана в нём; и это не смотря на то, что продавец может понести 
большие расходы по отгрузке, транспортировке, страхованию или чему-нибудь ещё связанному с исполнением договора и 
задокументированному. В этой связи продавец, выставляя предполагаемым покупателям расценки (quotations) на свои товары 
на различных условиях поставки, должен заранее и чётко осознавать любые дополнительные расходы, сопряжённые с 
исполнением будущего, заключённого с покупателем договора. При получении от покупателя через свой банк выставленного 
аккредитива, продавец должен скрупулёзно сверить все порядки и условия, прописанные в нём, с теми, которые он 
предварительно согласовал с покупателем, и с теми, которые продавец прописал в проформе расценки (pro forma quotation); 
этот момент очень важен в сделке между покупателем и продавцом, поскольку при несовпадении порядков и условий 
продавец рискует не получить или получить не вовремя денежные средства от покупателя за предполагаемые к отгрузке 
товары. В случае, если при такой сверке продавец обнаружит какие-то несовпадения или отсутствие какой-то важной 
информации в выставленном аккредитиве, он должен незамедлительно связаться с покупателем, сообщить ему об 
обнаруженном факте и добиться того, чтобы покупатель через свой банк срочно прислал дополнением к выставленному ранее 
аккредитиву всю необходимую и точную информацию, охватывающую исправления несовпадений. Только после этого 
продавец должен приступать к отгрузке товаров и оформлению соответствующих ей документов. Отгрузив товары, продавец 
должен оформить с грузоперевозчиком соответствующие документы, в которых датой отгрузки должна быть прописана дата, 
указанная в выставленном аккредитиве; в противном случае продавец опять рискует не получить или получить не вовремя 
денежные средства от покупателя за уже отгруженные товары. Кроме того, продавец совместно с грузоперевозчиком должны 
проверить и убедиться в отсутствии каких бы-то ни было необычных условий, которые могут привести к задержке отгрузки. 
Далее продавец должен предоставить в свой банк полный пакет сопроводительных документов, указанных в выставленном 
аккредитиве, не позднее даты предоставления, указанной в данном аккредитиве. Просроченные документы (‘stale’ documents) 
банками в расчёт не принимаются. В случае с долгосрочными отгрузками товаров частями (partial shipments) и с 
перевыгрузками (transshipment) продавец должен согласовать с покупателем эти моменты, которые должны быть также 
указаны в выставленном аккредитиве во избежание каких-либо непредвиденных проблем в последнюю минуту (unforeseen last 
minute problems). После принятия сотрудниками банка продавца от самого продавца оговорённого в аккредитиве пакета 
сопроводительных документов на отгруженные товары, эти сотрудники произведут полную проверку этих документов на 
предмет их соответствия требованиям выставленного аккредитива, включая и количество документов в оригиналах и в копиях. 
При отсутствии каких-либо замечаний к полученным от продавца сопроводительным документам банк продавца отправит их 
курьерской почтой в банк покупателя. Прежде чем банк покупателя, ответственный за оплату товаров по аккредитиву, 
осуществит её, он также в свою очередь верифицирует все предоставленные ему сопроводительные документы на товары на 
предмет их соответствия требованиям самого аккредитива. При обнаружении каких-либо расхождений банк откажет в 
проведении оплаты и будет дожидаться в пределах даты прекращения признания аккредитива предоставления исправленных 
документов в соответствии с ранее установленными требованиями и только после этого выполнит платёж по аккредитиву. Для 
ускорения получения денежных средств в международных сделках купли-продажи товаров могут быть использованы 
электронные переводы (или переводы по проводу (wire transfers)). 
 
Все операции, касающиеся аккредитивов и их исполнения, регламентируются повсеместно признанными и адаптированными 
Унифицированными Обычаями и Правилами для Документарных Аккредитивов (Uniform Customs and Rules for Documentary 
Credits; Публикация № 600, известная также как публикация Ю.Си.Пи. 600 (UCP 600), в редакции от 2007), издаваемыми 
Международной Торговой Палатой (МТП) (INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE (ICC)), Париж, Франция. Они были 
выпущены в обращение в 2006 и вступили в силу с 01 Июля 2007. МТП издаёт также Пособие Пользователям по 
Аккредитивам согласно Ю.Си.Пи. 600 (Users’ Handbook for Documentary Credits under UCP 600; Публикация № 694). На 
основании этих обычаев и правил банки всего мира разрабатывают для своих клиентов стандартную форму заявления на 
выставление аккредитива. Для оплаты обязательств за товары ранее использовались аккредитивы следующих 



разновидностей:- (i) отзывные (revocable) и безотзывные (irrevocable); (ii) подтверждённые (confirmed) и неподтверждённые 
(unconfirmed); (iii) переводимые (transferable) и непереводимые (non-transferable); (iv) делимые (divisible) и неделимые 
(indivisible); (v) возобновляемые (или револьверные (revolving)) и невозобновляемые (non-revolving); (vi) резервные (stand-by). 
 
В большинстве случаев метод оплаты аккредитивом договаривающиеся стороны используют при необходимости 
осуществлять внушительные платежи за поставляемые товары или оказываемые услуги. К примеру, вместо того, чтобы 
запрашивать от покупателя предоплату, продавец может запросить у него выставить аккредитив на остаток платежа, 
причитающегося на момент окончательной поставки товаров. Для выставления аккредитива в первый раз покупателю 
необходимо обратиться в свой банк, соответствующие специалисты которого подскажут ему весь алгоритм дальнейших 
действий и произведут необходимые разъяснения в случае возникновения вопросов. В первую очередь покупателю придётся 
заполнить предоставленную банком Форму Заявления На Аккредитив (Letter Of Credit Application Form). Соглашаясь на 
выставление аккредитива в пользу продавца, банк покупателя тем самым принимает на себя обязательство выполнить оплату 
даже при несостоятельности покупателя на момент оплаты. Банковские порядки в отношении аккредитива, как правило, 
рассматривают оплату по нему как ссуду (loan) для покупателя, то есть если на момент оплаты по аккредитиву покупатель 
будет не в состоянии произвести по нему платёж собственными денежными средствами, банк произведёт соответствующий 
платёж за покупателя в качестве ссуды для данного покупателя. И в этой связи при достижении между покупателем и его 
банком договорённости о выставлении аккредитива, покупатель будет вынужден согласиться со всеми выдвинутыми его 
банком требованиями в отношении установленных порядков предоставления банковской ссуды. При необходимости порядки 
предоставления такой ссуды будут предусматривать указанную процентную ставку по ней и график осуществления оплаты 
ссуды, а также иные требования, касающиеся выплат банку причитающихся сумм. Если продавец удовлетворён 
выставленным аккредитивом, то он может акцептовать его как неподтверждённый аккредитив (unconfirmed letter of credit), по 
которому требуется лишь поддержка одного банка покупателя. 
 
Аккредитив может быть либо безотзывным (irrevocable), то есть не способным к отзыву и каким-либо изменениям, если только 
эти изменения не были согласованы продавцом и покупателем и должным образом переоформлены их банками, либо 
отзывным (revocable), то есть способным к отзыву и каким-либо изменениям любой из сторон сделки в одностороннем 
порядке. Стороны конечно же могут изменить порядки и условия ранее выставленного аккредитива, но это может быть 
сделано лишь по взаимному соглашению сторон в виде дополнения к ранее выставленному аккредитиву. Сделанные к уже 
выставленному аккредитиву изменения называются Поправкой (Amendment). Банки взыщут соответствующие вознаграждения 
за поправку к аккредитиву со своих клиентов (покупателя и продавца). Чтобы вознаграждение за поправку было взыскано 
лишь с одной стороны сделки (если об этом договорятся покупатель и продавец), это должно быть прописано в такой 
поправке. Любой выставляемый аккредитив по сути должен быть изначально точным и не требующим каких-либо изменений; к 
этому должны быть приложены усилия обеих сторон сделки. В противном случае на согласование, утверждение и проводку 
любых изменений к аккредитиву может уйти масса времени, да и банковские сборы за это могут составить достаточно 
ощутимую сумму. Отзывный аккредитив является неавизуемым (inadvisable), и несёт в себе массу рисков для продавца, 
включая неисполнение платежа в полной мере и в срок. Что же касается рисков для покупателя, то у него имеется риск 
получения товаров иного качества и ассортимента, нежели тех, которые прописаны в договоре между продавцом и 
покупателем; и покупатель вынужден полностью полагаться в данном вопросе на порядочность продавца. Ххххх. 
 
Зачастую продавцы требуют от покупателей, чтобы выставляемый аккредитив был подтверждён каким-то крупным известным 
банком; это существенно снижает риск для продавца в отношении неисполнения платежа банком покупателя. Третий банк, 
участвующий в схеме оплаты заключённой сделки, должен быть найден покупателем, которому в этом могут помочь также 
сотрудники банка покупателя. Подтверждающий Банк (Confirming Bank) потому так и называется, поскольку он подтверждает 
выставленный ранее банком покупателя аккредитив и квалифицирует его в качестве Подтверждённого Аккредитива 
(Confirmed Letter of Credit). Подтверждающим банком может быть банк как из страны покупателя, так и из страны продавца и 
даже из любой другой третьей страны. Процедура получения в данном случае второго аккредитива от третьего 
подтверждающего банка аналогична процедуре получения первичного обыкновенного аккредитива в банке покупателя; и так 
же как и первичный аккредитив этот второй аккредитив должен быть одобрен, но уже третьим подтверждающим банком. 
Структурирование денежных средств для второго аккредитива, как правило, берёт в расчёт порядки первого аккредитива; хотя 
в некоторых случаях продавец может запросить лишь, чтобы второй аккредитив представлял некий процент от должной 
итоговой суммы, поскольку он является дополнением к документарному кредиту, предложенному первым банком – банком 
покупателя. Обычно продавец может предъявить покупателю своё требование о подтверждении аккредитива в том случае, 
если продавец не имеет полной информации о кредитоспособности покупателя или если банку продавца не знаком банк 
покупателя или же у них имеются опасения и неопределённость в отношении политических или экономических рисков, 
связанных со страной покупателя. Банкиры, обслуживающие внешнеэкономическую деятельность клиентов могут оказать 
поддержку продавцам в оценке рисков для определения того, что может оказаться лучшим для продавца в отношении 
конкретной сделки с покупателем. Подтверждение (или Конфирмация (Confirmation)) аккредитива означает, что 
подтверждающий банк добавляет к нему своё обещание произвести продавцу оплату за Выставляющий Банк (Issuing Bank) 
покупателя в том случае, когда все порядки и условия аккредитива полностью выполнены и к ним нет никаких претензий. 
Иными словами, подтверждающий банк своим подтверждением аккредитива принимает на себя обязательства его оплаты. 
Фактически подтверждение является вторым заверением (second assurance), полученным продавцом в обеспечение оплаты, в 
дополнение к первому начальному аккредитиву; то есть подтверждённый аккредитив придаёт покупателю большую 
кредитоспособность и снижает для продавца риск в отношении возможной неплатёжеспособности покупателя. Но при этом 
продавец должен осознавать, что расходы по обслуживанию подтверждённого аккредитива будут более высокими, нежели в 
случае с обычным аккредитивом. Что же касается рисков конкретно для покупателя, то он, как впрочем в случаях с любой 
другой разновидностью аккредитива, подвергнут риску получения товаров иного качества и ассортимента, нежели тех, 
которые прописаны в договоре между продавцом и покупателем; и покупатель вынужден полностью полагаться в данном 
вопросе на порядочность продавца. Если аккредитив не был обеспечен вторым заверением какого-либо банка, то он 
считается неподтверждённым, авизуется через какой-то третий банк и называется Авизованным Аккредитивом (Advised Letter 
of Credit), а такой банк – Авизующим Банком (Advising Bank). Авизующий банк всего лишь информирует продавца в отношении 
порядков и условий выставленного аккредитива. Если от банка покупателя в такой авизующий банк поступила просьба 
подтвердить выставленный аккредитив, и такой авизующий банк согласился на это, то он становится подтверждающим 
банком. Ххххх. 
 



В международных договорах на поставку товара в качестве формы оплаты могут быть использованы также переводимые и 
непереводимые аккредитивы. Переводимый Аккредитив (Transferable Letter of Credit) представляет собой документарный 
кредит, в соответствии с которым Выгодоприобретатель (или Бенефициар) по нему, являющийся в данном случае первым 
выгодоприобретателем, может попросить свой банк, конкретно уполномоченный по данному кредиту, перевести данный 
кредит полностью или частично одному или нескольким конечным вторичным выгодоприобретателям (secondary beneficiaries) 
до полного и должного исполнения обязательств первичным выгодоприобретателем по отгрузке поставляемых товаров и 
выполнения соответствующих процедур по предоставлению отгрузочной документации в банк выгодоприобретателя и далее в 
банк экспортёра. Если в документарном кредите не прописано то, что он является переводимым, то по умолчанию данный 
документарный кредит признаётся непереводимым аккредитивом (non-transferable letter of credit), в соответствии с которым 
первичный выгодоприобретатель не вправе производить полные или частичные переводы предписываемых к получению 
денежных средств до полного и должного исполнения обязательств первичным выгодоприобретателем по отгрузке 
поставляемых товаров и выполнения соответствующих процедур по предоставлению отгрузочной документации в банк 
выгодоприобретателя и далее в банк экспортёра. 
 
В договорах на поставку товара в разделе Порядки Оплаты (Terms of Payment) в отношении аккредитивов следует чётко 
прописывать сроки открытия и действия, а также другие условия и сведения по аккредитиву, например, возможности его 
отзыва или безотзывности, подтверждения или неподтверждения, переводности или непереводности, делимости или 
неделимости, даты отгрузки, возможность отгрузки частями, расходы по транспортировке и страхованию, предоставления 
различных сопроводительных документов с указанием их списка и тому подобные. Вся эта указанная информация должна 
быть понятна и согласована обеими сторонами договора. Например, если по выставленному аккредитиву прописана Оплата 
По Предъявлении (Payment At Sight), то в этом случае продавец должен получить оплату в течение приемлемого времени, не 
превышающего 7 (семи) банковских дней с момента, когда все необходимые документы должны были бы быть представлены 
в пределах срока действия аккредитива и акцептованы Исполняющим/Оплачивающим Банком (Negotiating/Paying Bank). 
Аккредитив при этом не заменяет договор, а является лишь способом оплаты по этому договору. Любые требования 
покупателя к своему банку в отношении выставляемого аккредитива должны чётко соответствовать всем прописанным в 
договоре порядкам и условиям. 
 
Типичная сделка с безотзывным аккредитивом (irrevocable letter of credit) выглядит следующим образом:- Прежде всего 
продавец и покупатель обговаривают все порядки и условия договора, в том числе метод оплаты, возможность отсрочки 
платежа и её длительность, возможность отгрузки частями (partial shipments), возможность перевалок или перегрузок 
(transshipments) в транзите, крайнюю дату отгрузки (latest date of shipment), список товаросопроводительных документов на 
груз и требования к ним, период на предоставление документов (period for presentation), а также распределение всевозможных 
расходов по обслуживанию аккредитива. Все достигнутые договорённости ложатся в основу заключаемого договора и 
скрупулёзно прописываются в нём. Предположим, что продавец и покупатель договорились и зафиксировали в данном 
договоре метод оплаты в форме безотзывного аккредитива. Далее покупатель идёт в свой банк и заполняет сам или с 
сотрудниками международного отдела банка форму заявления (application) на выставление аккредитива. В этой форме 
покупатель, именуемый как заявитель (applicant), прописывает все те порядки и условия, а также список сопроводительных 
документов на груз и требования к ним, о которых он договорился с продавцом, которые прописаны в их совместном договоре, 
и которые будут необходимы для выполнения конечной оплаты. Списав со счёта покупателя комиссию за безотзывный 
аккредитив, банк выставляет (issues) или открывает (opens) такой аккредитив в пользу продавца, именуемого в нём как 
бенефициар или бенефициарий или выгодоприобретатель (beneficiary). Выставленный безотзывный аккредитив содержит все 
инструкции продавцу в отношении предстоящей отгрузки товаров по заключённому между продавцом и покупателем договору. 
Банк покупателя направляет оригинал этого аккредитива в банк продавца курьерской службой, а электронное сообщение об 
этом аккредитиве – по сети и в форме сообщения, утверждённой Сообществом по Всемирной Межбанковской Финансовой 
Дальней Связи (СВМФДС) (SOCIETY FOR WORLDWIDE INTERBANK FINANCIAL TELECOMMUNICATION, сокращённо – 
SWIFT). Банк продавца, получив эти документы, передаёт их продавцу для последующего исполнения им своих обязательств 
по договору. Проверив полученный аккредитив на соответствие договорённостям и правильность информации, изложенной в 
нём, продавец либо отвергает его при наличии ошибок и неоговорённой с покупателем инфорации, либо принимает в работу и 
приступает к исполнению своих обязательств по договору. В случае, если к полученным документам у продавца не возникает 
вопросов, он связывается с грузоперевозчиком для выполнения своевременной отгрузки. Отгрузив товары в адрес 
покупателя, продавец получает от грузоперевозчика соответствующие оригиналы документов, форма которых была 
прописана в договоре между продавцом и покупателем. Кроме грузоперевозчика продавец, как правило, связывается и 
оформляет при необходимости и договорённости в страховой компании страховой полис на отгруженные товары, в местной 
торгово-промышленной палате сертификат о происхождении товаров; а также связывается с иными структурами и получает 
от них соответствующие оригиналы документов, список которых был прописан в договоре между продавцом и покупателем. 
Собрав весь пакет необходимых документов, продавец передаёт их в свой банк для проверки. Проверив весь этот пакет 
необходимых документов на полное соответствие всем указанным в полученном аккредитиве требованиям и убедившись в их 
точности и сроках, банк продавца отправляет весь этот пакет необходимых документов курьерской службой (взыскивая при 
этом с продавца соответствующую сумму за получение и работу с аккредитивом и соответствующими документами) в банк 
покупателя. По получению этих документов банк покупателя также проверяет их на соответствие выдвинутым в аккредитиве 
требованиям и при положительном результате дебитует счёт покупателя на соответствующую сумму, направляемую далее по 
сети СВМФДС в банк продавца для самого продавца, а оригиналы документов передаёт покупателю с тем, чтобы он мог 
получить груз от грузоперевозчика и произвести таможенную очистку этого груза. Покупатель получает в своё распоряжение 
доставленные грузоперевозчиком товары на основании полученного от своего банка комплекта документов и производит их 
таможенную очистку с целью дальнейшего свободного обращения этих товаров в своей стране. 
 
Иногда отправленный в адрес продавца аккредитив может сопровождаться Переводным Векселем (Bill of Exchange) или 
просто Векселем (Bill), известным в США как Тратта (Draft); в этом случае банк покупателя уплачивает его в срок, указанный в 
нём, или, в случае со Срочной Траттой (Time Draft), может учитывать (may be discounted), оплачивая её, банку продавца на 
более раннюю дату (at an earlier date). О применении в оплате векселей или тратт читайте далее. 
 
Оплата С Использованием Документарного Инкассо 

 
Под Инкассо, от Итальянского слова Incasso, означающее Оплата, или Документарным Инкассо (Documentary Collection), 
понимается банковская операция, при которой банк по поручению своего клиента (кредитора или продавца) получает от банка 



его контрагента (дебитора или покупателя) причитающиеся ему денежные суммы на основании двух типов документов:- 
коммерческих документов или финансовых документов. Под Коммерческими Документами понимаются сопроводительные 
документы на товары, в число которых могут входить Коносамент (Bill of Lading), Счёт-Фактура (Invoice), Страховой Полис 
(Insurance Police), Свидетельство о Происхождении или Сертификат Происхождения (Certificate of Origin) и прочие документы. 
Под Финансовыми Документами в данном случае понимается Переводный Вексель (Bill of Exchange) или просто Вексель (Bill), 
известный в США как Тратта (Draft). В том случае, когда предоставляются только коммерческие или и коммерческие и 
финансовые документы, инкассо называют Документарным Инкассо (Documentary Collection); а в случае предоставления 
только лишь финансовых документов, инкассо называют Чистым Инкассо (Clean Collection). Такие операции 
регламентируются повсеместно признанными и адаптированными Унифицированными Правилами по Инкассо (Uniform Rules 
for Collection; Публикация № 522, известная также как публикация Ю.Ар.Си. 522 (URC 522), в редакции от 1995), издаваемыми 
Международной Торговой Палатой (МТП) (INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE (ICC)), Париж, Франция. В цепочке 
исполнения инкассо задействованы, как правило, следующие участники:- Принципал (Principal) – кредитор или продавец или 
экспортёр, который даёт поручение своему банку на получение оплаты от дебитора или покупателя или импортёра, 
соответственно; Должник (Debtor) – дебитор или покупатель или импортёр, который должен определённую сумму кредитору 
или продавцу или экспортёру, соответственно; Представляющий Банк (Presenting Bank) – банк, который предоставляет 
должнику коммерческие документы для оплаты или финансовые документы для акцепта; Инкассирующий Банк (Collecting 
Bank) – обычно банк-корреспондент перечисляющего банка или банк, определяемый принципалом в его инструкциях 
перечисляющему банку; в большинстве случаев представляющий банк и инкассирующий банк являются одним и тем же 
банком, то есть это банк должника, в который банк принципала отсылает его коммерческие документы для оплаты или его 
финансовые документы для акцепта; Перечисляющий Банк (Remitting Bank) – банк принципала, который принимает и 
отсылает документы принципала в инкассирующий банк для получения оплаты от должника принципалу и зачисляющий 
полученные из банка должника денежные средства на счёт принципала. Стоит сразу же отметить тот факт, что все 
вовлечённые в проводимое по поручению принципала инкассо банки являются лишь агентами принципала и должника и не 
несут никакой финансовой ответственности за неисполнение должником своих обязательств перед принципалом по оплате 
или акцепту векселя и последующей оплате. Обязанности банка ограничиваются лишь исполнением клиентских инструкций. 
 
При передаче документов от отправителя товаров банку отправителя товаров, от банка отправителя товаров возможному 
корреспондентскому банку банка отправителя товаров или непосредственно банку получателя товаров, и от банка получателя 
непосредственно получателю товаров на ряде документов (в частности на обратной стороне оригинала коносамента и 
лицевой стороне векселя отправителя товаров) оформляются передаточные надписи – так называемые Индоссаменты 
(Endorsement), выступающие средством передачи права на товары от лица, владеющего пакетом этих документов, лицу, 
которое должно оплатить эти товары. В случае отправки документов с прилагаемым векселем на его лицевой стороне должны 
быть оформлены индоссаменты и акцепт векселя получателем товаров. Ниже прилагаются образцы штампов индоссаментов 
и акцепта векселя, в которых наклонными буквами оформлено то, что каждый из участников цепочки передачи документов 
оформляет в письменном виде с оставлением подписей. 
 

 
For SELLER’S COMPANY LIMITED 

City, Country 

 
Signature  Signature 

 
Signatory  Signatory 

 Please, Pay/Deliver to the order of 
BUYER’S BANK LIMITED 

···································································································································································································································· ················· 

For SELLER’S BANK LIMITED 
Town Branch, City, Country 

 
Signature  Signature 

 
Officer  Manager 

Индоссамент продавца – отправителя товаров  Индоссамент банка продавца товаров 

 

Please, Deliver to the order of 
BUYER’S COMPANY LIMITED 

····················································································································································································································································· 

For BUYER’S BANK LIMITED 
Town Branch, City, Country 

 
Signature  Signature 

 
Officer  Manager 

 A C C E P T E D 
On 2 0 1 9 – S e p t e m b e r – 2 7 

··········································································································································································································································································· 

For BUYER’S COMPANY LIMITED 
City, Country 

 
Signature  Signature 

 
Signatory  Signatory 

Индоссамент банка покупателя товаров  Акцепт покупателя товаров 

 
где For SELLER’S COMPANY LIMITED – За КОМПАНИЮ ПРОДАВЦА ЛИМИТИД (название компании продавца); City, Country – 
Город, Страна (называние города и страны, где расположена компания продавца); Signature – Подпись (ниже упоминаемого 
лица); Signatory – Подписавшийся (в данном случае первый уполномоченный Подписавшийся имеет более высокий статус в 
компании, нежели второй Подписавшийся); Please, Pay/Deliver to the order of – Пожалуйста, Оплатите/Поставьте по поручению; 
BUYER’S BANK LIMITED – БАНК ПОКУПАТЕЛЯ ЛИМИТИД (название банка покупателя, вписываемое от руки); For SELLER’S 

BANK LIMITED – За БАНК ПРОДАВЦА ЛИМИТИД (название банка продавца); Town Branch, City, Country – Городской Филиал, 
Город, Страна (Наименование или Номер Филиала (в случае наличия такового), Город, Страна, где расположен банк 
продавца); Officer – Должностное Лицо (один из руководителей банка или начальник отдела, уполномоченный подписываться); 
Manager – Управляющий (сотрудник банка, который по своему статусу ниже Должностного Лица банка, но подчиняющийся ему 
и уполномоченный подписываться); Please, Deliver to the order of – Пожалуйста, Поставьте по поручению; BUYER’S COMPANY 
LIMITED – КОМПАНИЯ ПОКУПАТЕЛЯ ЛИМИТИД (название компании покупателя, вписываемое от руки); For BUYER’S BANK 
LIMITED – За БАНК ПОКУПАТЕЛЯ ЛИМИТИД (название банка покупателя); ACCEPTED – АКЦЕПТОВАНО; On 2019-September-
27 – 27 Сентября 2019 (дата акцептования покупателем полученного векселя, вписываемая от руки); For BUYER’S COMPANY 
LIMITED – За КОМПАНИЮ ПОКУПАТЕЛЯ ЛИМИТИД (название компании покупателя); City, Country – Город, Страна 
(называние города и страны, где расположена компания покупателя). 
 
В системе международных расчётов документарное инкассо можно отнести к той же предварительной оплате, но с некоторой 
задержкой во времени осуществления платежа за отгруженные товары, например, оплата может производиться до прихода 
товаров в Порт Разгрузки (Port of Discharge). Чаще всего оплата с использованием инкассо применяется при дальних морских 



перевозках грузов по коносаментам (bills of lading). Поэтапное осуществление оплаты с использованием Документарного 
Инкассо или, как его ещё называют, Инкассо По Предъявлении (Sight Collection) можно представить следующим образом:- 
продавец (для примера – Эй.Би.Си. Лимитид (ABC Limited)), являющийся в данном случае и грузоотправителем, после 
загрузки поданного контейнера оформляет сам и через соответствующие структуры должные сопроводительные документы 
на груз в количестве оригиналов и копий, прописанных в договоре между этим продавцом и его покупателем. Как правило, в 
комплект таких документов могут входить:- Коммерческий Счёт-Фактура (Commercial Invoice), Спецификация (Specification), 
Упаковочный Список (или Упаковочный Лист (Packing List)), Сертификат Качества (Certificate of Quality), Инспекционный 
Сертификат (Inspection Certificate), Свидетельство о Происхождении или Сертификат Происхождения (Certificate of Origin), 
Страховое Свидетельство (или Страховой Сертификат (Certificate of Insurance); или Страховой Полис (Insurance Policy)) и 
Коносамент (Bill of Lading; или Морская Накладная (Sea Waybill)) и другие документы, прописываемые в договоре между 
продавцом и покупателем. Далее отправка груза оформляется в таможне, после чего контейнер отвозится в Порт Погрузки 
(Port of Loading), где на соответствующей таможенной площадке будет дожидаться погрузки на борт контейнеровоза или 
более мелкого контейнерного судна для перевозки контейнеров по морю. Представительство линии, которой принадлежит 
судно, при погрузке контейнера на борт этого судна совместно с продавцом оформляет коносамент, в котором среди всех 
оформляемых полей этого документа в качестве Отправителя (Shipper) прописывается название компании продавца и его 
адрес, в качестве Консигнатора (или Грузополучателя (Consignee)) прописывается По Распоряжению (To Order или To The 
Order Of) (тем самым коносамент становится ордерным, то есть контейнер с грузом будет выдан по распоряжению 
определённого лица; в случае если распорядитель не прописан, то по умолчанию им является сам отправитель груза), в 
качестве Оповещаемой Стороны (или Уведомляемой Стороны (Notify Party)) прописывается название компании покупателя и 
его адрес. На обратной стороне оригинала коносамента, на которой линией прописываются все стандартные условия 
перевозки, продавец ставит штамп своей компании и два уполномоченных сотрудника продавца оставляют в 
соответствующем пространстве этого штампа свои подписи; хотя во многих случаях этот штамп и подписи на обратной 
стороне коносаментов не оставляются продавцом. Полностью оформленный комплект сопроводительных документов 
продавец сдаёт в свой банк с инструкцией инкассировать с Покупателя всю сумму или, в случае частичной предварительной 
оплаты при размещении заказа, соответствующей ставки процента суммы, прописанной в Коммерческом Счёте-Фактуре 
(instruction to collect from the buyer appropriate rate of percent (%) of the amount specified in the commercial invoice), выдать этот 
пакет документов покупателю после оплаты (так называемая процедура Документы Против Оплаты (Documents Against 
Payment или D/P)) и, при желании со стороны продавца, получить авизо платежа посредством аутентифицированной дальней 
связи (obtain advice of payment by authenticated telecommunication). После проверки полученной документации банк продавца 
отправляет её курьерской почтой с пометкой в Авианакладной курьерской службы ‘Документы для валютного контроля’ 
(‘Documents for currency control’) в банк покупателя, который, в свою очередь, выдаст её покупателю только после выполнения 
им оплаты за отгруженные товары. Очень важным фактором во всей этой цепочке передачи документов является время. К 
примеру, контейнер со дня погрузки на борт судна в Пакистанском Порту Касим (Port Qasim) и до прибытия контейнера в 
Российский порт разгрузки Санкт-Петербург (St Petersburg) находится в пути в среднем от 35 до 45 суток. До прибытия 
контейнера в Порт Санкт-Петербурга продавец должен осуществить оплату, договориться с экспедиторской компанией о 
приёмке контейнера в порту и его дальнейшей доставки в конечный пункт назначения автомобильным контейнеровозом, и 
самое главное доставить курьерской почтой часть (в оговариваемом количестве) полученной от банка сопроводительной 
документации на груз. Если судно с контейнером придёт в Порт Санкт-Петербурга, а у этой экспедиторской компании не будет 
оригинала коносамента, то капитан судна не выгрузит этот контейнер со своего судна. Средний срок доставки документации 
курьерской почтой из банка продавца в банк покупателя составляет от 5 до 10 дней, а от покупателя в экспедиторскую 
компанию – 3–5 дней. По номеру коносамента покупатель может отслеживать текущее местонахождение и предварительную 
дату прибытия контейнера в Порт Санкт-Петербурга. Если для покупателя принципиально как можно дольше откладывать 
оплату груза, то крайним сроком этой оплаты должен стать день, как минимум на 7 суток предшествующий предварительному 
дню прибытия в Порт Санкт-Петербурга; с учётом того, что покупатель должен будет получить документацию из своего банка 
и доставить её необходимую часть курьерской службой в экспедиторскую компанию. 
 
Такое документарное инкассо может быть выгодно продавцу тем, что вовлечённые в эту операцию банки защищают его право 
на товары до момента их оплаты. Покупатель получает право на товары только после того, как их оплатит. Покупателю 
выгодно такое документарное инкассо тем, что оно подразумевает оплату действительно поставленных товаров с некоторой 
отсрочкой платежа за них. 
 
Есть ещё и расчёты с использованием Документарного Инкассо, когда наряду с отгрузочными документами используется и 
вексель, или, как его ещё называют, Срочное Инкассо (Term Collections) с так называемой процедурой Документы Против 
Акцепта (Documents Against Acceptance или D/A), при которой покупатель обеспечивает акцепт векселя продавца (обещание 
оплатить вексель по истечении определённого периода времени), после чего получает от инкассирующего банка все 
отгрузочные документы от продавца. Акцептованный вексель продавца (оформленный на его фирменном бланке) 
инкассирующий банк будет удерживать у себя до окончания срока действия векселя и представит его вновь покупателю в 
оговорённую в нём дату оплаты. По своей сути такой расчёт представляет собой оплату за поставляемые товары с 
оговариваемой отсрочкой платежа (сроком самого векселя). Поэтапное осуществление оплаты с использованием такого типа 
документарного инкассо полностью совпадает с тем, которое было представлено в предшествующем примере, за 
исключением того, что при оформлении инструкции своему банку на инкассо определённой суммы со стороны продавца, 
покупатель добавляет пункт о получении акцепта векселя и авизо на этот акцепт со стороны банка продавца посредством 
аутентифицированной дальней связи (obtain advice of acceptance by authenticated telecommunication). 
 
Использование документарного инкассо с процедурой Документы Против Акцепта более рискованно для продавца нежели с 
процедурой Документы Против Оплаты, поскольку он не в состоянии удерживать дальнейший контроль за отгруженными и 
полученными покупателем товарами через инкассирующий банк (или представляющий банк – банк самого покупателя). А 
покупателю оно выгодно, поскольку тем самым ему предоставляется отсрочка платежа. Однако, если покупатель не сможет 
оплатить или откажется оплатить полученные товары по причине того, что товары не те, которые он заказывал или он не в 
состоянии платить по счетам или изначально расчитывал на такое жульничество, то продавец может:- (i) опротестовать 
вексель и возбудить в суде дело на покупателя (которое может оказаться весьма затратным и трудно контролируемым из 
другой страны); (ii) найти другого покупателя; или (iii) провести продажу товаров через аукцион. 
 
Операции с применением инкассо целесообразнее всего проводить лишь тогда, когда покупателя и продавца связывают 
длительные деловые отношения и взаимное доверие. 



 
Оплата С Использованием Векселей (Или Тратт) 

 
В зависимости от того, где используется такая схема взаиморасчётов, векселя могут называться по-разному, не теряя и не 
меняя при этом смысла данного документа. Так, если практически весь мир использует термин Переводный Вексель (Bill of 
Exchange) или просто Вексель (Bill), то в США с этой целью используется термин Тратта (Draft). При этом подразделяются на:- 
(i) Векселя По Предъявлении (Sight Bills) или Тратты По Предъявлении (Sight Drafts); и (ii) Срочные Тратты (Time Drafts) и 
Тратты На Определённую Дату (Date Drafts). Векселя или тратты по предъявлении предполагают оплату по их 
предоставлении, и срочные тратты или тратты на определённую дату предполагают оплату в указываемом обозримом 
будущем и даже достаточно часто после получения покупателем товаров. Вексель по сути своей является аналогом Чека 
иностранного покупателя. Векселя несут в себе определённую долю риска, поскольку в определённый момент может 
произойти отказ в акцепте векселя или нарушение сроков оплаты (dishonor a bill). Но при этом, в международной торговле 
продавец может быть защищён в большей мере, так как право на продаваемые товары перейдёт к покупателю лишь тогда, 
когда он оплатит соответствующий вексель. И этот факт в какой-то мере служит своего рода гарантией того, что вексель будет 
оплачен (honored) в установленный срок. 
 
Продавцы используют Тратты По Предъявлении (Sight Drafts) в тех случаях, когда желают удерживать за собой право на 
товары до момента их прибытия в место назначения или порт разгрузки (port of discharge) и получения оплаты за них. 
Например, в случае морской перевозки груза и использования при этом океанского коносамента (ocean bill of lading; документ, 
свидетельствующий о праве собственности на товар) покупатель или его представитель (например, экспедитор, работающий 
в порту разгрузки) сможет получить товар лишь после передачи капитану перевозящего судна оригинала океанского 
коносамента, должным образом индоссированного с обратной стороны всеми представителями цепочки, по которой этот 
коносамент прошёл от продавца к покупателю. Мало того, капитан перевозящего груз судна просто не выгрузит его в порту 
разгрузки, если не получит в своё распоряжение такой должным образом индоссированный документ. Важно отметить, что 
при воздушной перевозке груза и использовании при этом Авиационной Накладной (Air Waybill (AWB)) необходимость в её 
индоссировании и предоставлении покупателем отсутствует. Хотя в этом случае при использовании тратты по предъявлении 
риск значительно возрастает. 
 
На практике океанский коносамент индоссируется продавцом (отправителем груза) и передаётся банку продавца. Банк 
продавца, в свою очередь, индоссирует его и передаёт своему банку корреспонденту для соответствующего индоссирования 
и передачи банку корреспонденту банка покупателя (получателя груза). Банк корреспондент банка покупателя индоссирует 
его и передаёт банку покупателя. Иногда банки корреспонденты в данной цепочке отсутствуют, и индоссированный океанский 
коносамент передаётся банком продавца напрямую банку покупателя. Банк покупателя только после оплаты покупателем 
всей или соответствующей суммы по договору за данный товар индоссирует и передаёт океанский коносамент 
непосредственно покупателю. Далее покупатель (получатель груза) должным образом акцептует его и непосредственно или 
через уполномоченного представителя (например, экспедитора, работающего в порту разгрузки) передаёт данный океанский 
коносамент капитану судна, перевозящего этот груз от продавца к покупателю. Океанский коносамент, движущийся по такой 
цепочке от продавца к покупателю, сопровождается и оригиналами других документов, список которых прописывается в 
каждом конкретном случае в договоре между продавцом и покупателем в зависимости от их договорённости или от 
требований законодательства соответствующих стран. Как правило он включает:- Тратту По Предъявлении (Sight Draft), 
Счета-Фактуры (Invoices), Упаковочные Списки (Packing Lists), Страховые Свидетельства (Insurance Certificates) и прочие 
сопроводительные документы. Банк покупателя, получив эти документы, извещает об этом самого покупателя. Как только 
покупатель оплатит тратту по предъявлении, банк передаёт ему весь пакет документов, включая океанский коносамент. Таким 
образом покупатель приобретает право на получение груза, перевозимого по океанскому коносаменту. 
 
Несмотря на то, что продавцы пытаются использовать тратты по предъявлении для контроля передачи права на 
поставляемые покупателям товары, незначительная доля риска неплатежа по ним всё же сохраняется. Ведь способность 
покупателя или его желание платить за поставляемый товар может измениться с момента отгрузки товара и до момента 
предоставления тратты для её оплаты. Да и к тому же не существует никакого обещания банка в отношении какой-либо 
гарантии оплаты покупателем своего возникшего долгового обязательства за поставляемый товар. В добавок ко всему как раз 
в такой не подходящий момент может измениться экономическая политика в стране покупателя, что может внести 
дополнительную непредсказуемость во взаиморасчёты покупателя и продавца. И если покупатель не сможет или не будет 
оплачивать и откажется от товара, то у продавца явно возникнут серьёзные проблемы с возвратом или распоряжением своим 
же товаром. 
 
Продавцы используют Срочные Тратты (Time Drafts) и Тратты На Определённый День (Date Drafts) в тех случаях, когда 
предоставляют товар покупателю в кредит и желают удерживать за собой право на доставленные покупателю товары до 
какого-то определённого момента или даты. Такие тратты несут в себе условия, на основании которых покупатель акцептует 
их и, получив товар, обязан оплатить его спустя определённый срок после этого, например, спустя 30 дней после акцепта (30 
days after acceptance). Подписывая и вписывая на тратту слова Акцептовано (Accepted), покупатель формально обязуется 
оплатить её в течение указанного срока. При выполнении этого срочные тратты превращаются в так называемые торговые 
акцепты (trade acceptance). В таком виде срочная тратта хранится у продавца, который при необходимости в денежных 
средствах может реализовать её банку с дисконтом или дождаться полной оплаты по окончании указанного в ней срока. 
 
Тратты На Определённый День (Date Drafts) отличаются от срочных тратт немногим, а именно указанием не периода времени, 
после которого тратта акцептуется, а даты, в которую должен быть осуществлён платёж. При использовании тратт по 
предъявлении или срочных тратт покупатель может задержать оплату посредством задержки в акцепте тратты. А тратта на 
определённый день может предотвратить эту задержку в оплате несмотря на то, что она всё равно должна быть акцептована. 
 
После акцепта тратты банком (посредством нанесения фирменного банковского штампа с надписью Акцептовано (Accepted) и 
подписями соответствующих должностных лиц этого банка) она становится обязательством самого банка и, следовательно, 
оборотным (negotiable) инвестиционным инструментом, известным как Банковский Акцепт (Banker’s Acceptance (BA или B/A)). 
Для незамедлительного получения оплаты банк может продать его с дисконтом другому банку, хотя, как правило, срок 
действия банковских акцептов не превышает 6 (шести) месяцев, после которых будет получена вся сумма целиком по данной 
тратте. 



 
Оплата С Использованием Чеков 

 
Чек (Check или Cheque) является письменным распоряжением банку, требующим от него выплатить кому-либо определённую 
сумму. Лицо, которое выписывает чек – Трассант, ранее заключило договор с банком – Трассатом о том, что банк будет 
обеспечивать оплату получателю платежей, указанному в чеке. Как правило, трассант доставит чек непосредственно 
трассату, который депонирует его в своём собственном банке, который запишет его на счёт получателя в банке трассате для 
осуществления платежа. 
 
Чек по сути своей является аналогом векселя иностранного покупателя. Как и векселя для внутренних расчётов, чеки несут в 
себе определённую долю риска, поскольку в определённый момент может произойти отказ в акцепте чека или нарушение 
сроков оплаты (dishonor a bill). 
 
Открытый Счёт 

 
Если продавец имеет давние деловые отношения с зарубежным покупателем, который обладает солидной репутацией на 
соответствующем рынке продукции, не подводил и не подводит своих поставщиков по срокам оплаты и который был 
основательно проверен на предмет кредитоспособности, то Открытый Счёт (Open Account) мог бы стать удобной формой 
взаиморасчётов за поставляемую продукцию. В сделках с применением открытого счёта продавец отправляет свои товары 
или оказывает свои услуги покупателю, выставляя при этом счёт-фактуру (invoice), который необходимо оплатить в 
соответствии с ранее достигнутыми договорённостями, изложенными в счёте-фактуре, на определённую дату спустя какой-то 
период времени. Фактически покупатель получает поставляемую продукцию без какой-либо оплаты. При этом покупатель 
вправе распоряжаться товарами продавца и, возможно, полученными за них деньгами уже от своих покупателей по своему 
собственному усмотрению. Ряд крупнейших компаний мира приобретают продукцию у продавцов только по открытому счёту. 
 
Однако, использование открытого счёта в сделках достаточно рискованно, поскольку продавец вынужден полностью 
полагаться на добросовестность покупателя в отношение оплаты или своевременности оплаты за поставленную продукцию в 
соответствии с достигнутой ранее договорённостью. Отсутствие документов и банковских каналов может значительно 
затруднить юридическое разрешение претензионных вопросов. Продавец может столкнуться со сложностью и дороговизной 
взимания долгов (collection) за границей. Другой проблемой является то, что дебиторскую задолженность (receivables) труднее 
финансировать, поскольку векселей или тратт (drafts), как и других доказательств задолженности не существует. Есть 
несколько способов снижения кредитного риска, среди них – страхование экспортного кредита (export credit insurance) и 
факторинг (factoring). Продавцам, предполагающим использование в своих сделках с покупателями формы расчёта в виде 
открытого счёта, необходимо предусматривать все возможные политические, экономические, коммерческие и страновые 
риски; и прежде, чем заключать сделки с открытым счётом, тщательно изучить такие риски и предпринять меры по 
страхованию от них. Кроме того, не мешало бы посоветоваться предварительно и со своим банкиром, особенно если для 
осуществления таких сделок, продавец предполагает воспользоваться кредитом или любым другим видом финансирования. 
Кроме того и продавец и покупатель должны чётко осознавать все порядки и условия оплаты, с которыми могут быть связаны 
и дополнительные сборы; и осознавать эти порядки и условия при согласовании самой сделки с использованием открытого 
счёта, то есть до поставки продукции, чтобы в последствии не возникали споры о различном понимании терминологии такой 
сделки. 
 
Консигнационные Продажи 

 
Международные Консигнационные Продажи (Consignment Sales) мало чем отличаются от внутренних консигнационных 
продаж. Товары отгружаются иностранному дистрибутору (сбытовой компании), который продаёт их от имени экспортёра. Сам 
экспортёр сохраняет право на эти товары до тех пор, пока они не будут проданы. Платёж, при этом, направляется самому 
экспортёру. Используя такой метод расчёта, экспортёр подвергает себя значительному риску и возможности потери контроля 
над своими товарами. И к тому же, получение оплаты может растянуться на неопределённый период времени. 
 
В случае применения экспортёром такой практики расчёта за продажу своих товаров, было бы весьма мудрым использование 
страхования возможных рисков, связанных с исполнением этих международных консигнационных продаж. Договор экспортёра 
с импортёром должен вносить ясность о том, на кого будет возложена ответственность за страхование рисков по отношению к 
имуществу (главным образом, товару), которое должно покрывать данный товар до момента его продажи и получения за него 
вырученных денежных средств. Несомненно, было бы полезным внести в этот договор и пункт о независимом контроле какой-
либо международно-признанной инспекционной организацией всего процесса реализации товара местным дистрибутором. 
 
Кроме всего прочего, прежде чем заключать такой договор экспортёру не мешало бы проверить своего будущего партнёра по 
консигнации на предмет его кредитоспособности и порядочности. 
 
Проблемы С Оплатой 

 
Проблемы С Оплатой (Payment Problems):- время от времени и в международной торговле из-за различных проблем 
проявляются случаи возникновения безнадёжных долгов (bad debts) вследствие невозможности погашения финансовых 
обязательств покупателем. Однако, подобных проблем легче избежать и целесообразнее предотвращать их на начальном 
этапе переговоров, нежели решать по мере возникновения. Одним из способов снижения вероятности подвергнуться такому 
риску служит проверка платёжеспособности (credit check) покупателя. Существует также такая возможность, как страхование 
от безнадёжных долгов (bad debt insurance), более известное как страхование кредита (credit insurance). При этом, страховые 
компании могут наложить определённые ограничения на условия, стоимость договора, а также объём товарного кредита, но 
они же могут дать продавцу обоснованный совет в отношении того или иного потенциального покупателя. В любом случае, 
решать уже возникшие проблемы неплатежей в международной торговле значительно сложнее и накладнее, нежели в 
торговле внутренней. Даже когда у продавца имеется страховка, покрывающая возможные риски кредитования в торговле 
(commercial credit risk), неисполнение покупателем своих обязательств может привести к значительной потере времени, 
необходимости приложения дополнительных усилий, возникновению непредвиденных расходов на урегулирование 
задолженности. И не факт, что они возымеют положительный результат. Однако, уважающий себя продавец, обязан 



придерживаться здоровой деловой этики и постараться воспользоваться всеми разумными средствами получения платежей 
от покупателя, до удовлетворения страховой компанией претензии по полису. При этом следует иметь в виду, что при 
возмещении страховой компанией заявленной претензии, также может возникнуть значительная задержка. 
 
Наиболее эффективным, в том числе и в финансовом плане, способом решения проблемы с оплатой всё-таки являются 
личные переговоры с покупателем. Используя терпение, понимание и гибкость в решении таких вопросов, можно добиться 
скорейшего разрешения конфликта, причём к удовлетворению обеих сторон. Указанное наиболее действенно, когда причиной 
возникновения проблем с оплатой является обычное непонимание или какая-то техническая проблема, а не нежелание 
покупателя платить. Принятие компромиссного решения позволит продавцу не только со временем возместить все свои 
расходы, например, в виде процентов по товарному кредиту за предоставленную дополнительную отсрочку оплаты, но и не 
потерять покупателя как выгодного клиента. Даже если продавцу придётся пойти на снижение цены на предоставленный 
товар. 
 
Тем не менее, если переговоры с покупателем не увенчались успехом, а сумма долга достаточно велика, то продавцу можно 
воспользоваться советом и поддержкой своего банка, юрисконсультов или других квалифицированных экспертных 
организаций. Обращение за разрешением конфликта в арбитражный суд может оказаться более быстрым и менее накладным 
шагом, и, в тех случаях, когда обе стороны согласны принять в качестве окончательного решение такового суда, более 
действенным. Но только в этом случае. Все нюансы и способы разрешения споров между продавцом и покупателем должны 
быть оговорены и зафиксированы документально (в договоре) уже на стадии переговоров. В настоящее время практически во 
всех сферах бизнеса имеются свои как национальные, так и международные ассоциации, одной из функций которых является 
разрешение споров между участниками данного сегмента рынка. Для этих целей в большинстве подобных ассоциаций 
имеется третейский арбитражный суд, обращение в который участникам ассоциации, как правило, обходится дешевле, чем 
посторонним. Все национальные торгово-промышленные палаты также имеют в качестве своего структурного подразделения 
международный арбитражный суд, занимающийся разрешением споров, возникающих между сторонами международного 
договора. В этой связи было бы уместным прописать в договоре возможность разрешения споров в арбитражном суде 
торгово-промышленной палаты страны ответчика, если в той сфере бизнеса отсутствует международная ассоциация, или 
если таковая не занимается разрешением споров. Однако, разбирательства в арбитражных судах при торгово-промышленных 
палатах могут оказаться более дорогостоящими и долгими, нежели в арбитражных судах соответствующих ассоциаций. И их 
решения могут оказаться менее обоснованными с точки зрения конкретного направления бизнеса. Если стороны договора не 
желают рассматривать возникающие споры в арбитражном суде национальной торгово-промышленной палаты одной из 
сторон, то в качестве арбитра назначается международный арбитражный суд при Международной Торговой Палате (МТП) 
(THE INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE, сокращённо – ICC), Париж, Франция. Можно также назначить 
рассмотрение возможных споров в арбитражном суде торгово-промышленной палаты какого-то другого государства, 
например, Арбитражном Институте Стокгольмской Торговой Палаты (THE ARBITRATION INSTITUTE OF THE STOCKHOLM 
CHAMBER OF COMMERCE), Стокгольм, Швеция. При этом следует учитывать, что рассмотрение спора и все заседания будут 
производиться на языке и на основе законодательства той страны, где проводится разбирательство, если только в 
договорные порядки и условия об арбитражном разбирательстве не будут внесены соответствующие оговорки. 
 
Встречная Торговля 

 
Встречная Торговля (Countertrade) – это своего рода зонтичный термин для обозначения нескольких видов торговли, в 
которой продавцу требуется акцептовать товары или иные инструменты торговли или заключать дополнительно новую сделку 
в обмен на часть или весь платёж за свою продукцию. Этот тип торговли преследует цели финансовой, маркетинговой или 
общественной политики торгующих сторон. Например, компания может прибегнуть к бартеру за неимением у неё самой или у 
неё торгового партнёра иностранной валюты. Многие экспортёры рассматривают встречную торговлю в качестве, своего рода, 
платы за возможность осуществлять свой бизнес на рынках или в странах, где обычная продажа продукции или услуг не 
представляется возможной. К числу встречной торговли относятся:- бартер (barter), выкуп или обратный выкуп (buy-back) или 
компенсация (compensation), встречная закупка (counterpurchase), зачёт требований (offset requirements), мена или своп 
(swap), переуступка (switch) или трёхсторонняя торговля (triangular trade), свидетельские (evidence accounts) и клиринговые 
счёта или взаиморасчётные счета (clearing accounts). 
 
При встречной закупке, одной из наиболее простых форм встречной торговли, экспортёр соглашается приобрести 
определённое количество товаров из страны в обмен на приобретение этой страной продукции экспортёра. Эти проданные 
друг другу товары, как правило, ничем не связаны между собой, за исключением одного – их стоимость равна одна другой. 
Несколько иной формой этой практики являются связанные договором параллельные торговые сделки (contractually linked, 
parallel trade transactions), каждая из которых предусматривает отдельный финансовый взаиморасчёт. Например, договор при 
встречной торговле может предусматривать то, что экспортёру будут производиться выплаты в конвертируемой валюте до тех 
пор, пока этот экспортёр или иное лицо, обозначенное этим экспортёром, соглашается приобретать соответствующее 
количество товаров из импортирующей страны. Иными словами, суть встречной закупки заключается в том, что 
задействованными сторонами подписываются два разных договора или целый ряд параллельных договоров купли-продажи, 
оплата по которым производится реальными, или, как их называют во всём финансовом мире, наличными (cash) денежными 
средствами. В отличие от бартера, встречная закупка предполагает две отдельные банковские операции, каждая из которых 
имеет свою денежную стоимость. 
 
При зачёте, экспортёр соглашается воспользоваться товарами и услугами из страны покупателя, в которую экспортёр продал 
свою продукцию. Зачёты могут быть прямыми или непосредственными и косвенными в зависимости от того, являются ли эти 
товары и услуги неотъемлемой частью этой продукции. При прямом или непосредственном зачёте, производитель, 
продающий свою продукцию, использует компонент или составную часть (component), которая будет производиться в 
покупающей стране. При косвенном зачёте, экспортёр купил бы побочные продукты (peripheral products), полученные или 
произведённые в покупающей стране с помощью его поставленной продукции. 
 
При сделках с компенсацией или выкупом, экспортёр тяжёлого машиностроения (heavy equipment), технологии (technology) 
или даже целых производственных линий (entire facilities) соглашается приобретать определённый процент продукции, 
получаемой с помощью его оборудования. Выкуп требует от компании продавца поставки оборудования, фабрики или 
технологий, а также покупки продукции, произведённой на данном оборудовании за оговорённый период времени. При зачёте, 



от иностранного поставщика требуется произвести/осуществить сборку своей продукции на месте и/или приобрести 
компоненты местного производства в обмен на произведённую продукцию или право продавать её на местном рынке. 
 
Бартером является единовременный прямой или последовательный обмен продукции одинаковой стоимости, то есть обмен 
одного продукта на другой. Бартерные соглашения в международной торговле не такие уж и простые, поскольку интерес 
одной из сторон к товарной продукции другой стороны проявляется очень редко, и, к тому же, оценка стоимости этой 
продукции может вызвать некоторые затруднения. Этот вид встречной торговли осуществляется без денежных 
взаиморасчётов, а точнее, без встречных оплат, поскольку за поставленные товары или оказанные услуги предоставляется 
встречная продукция. Бартер может проявляться в:- (i) форме мены (swap), известной также как (натуральный) обмен 
(swapping) или сделка по мене (swap deal); и (ii) переуступки (switching), известной также как сделка по переуступке (switch 
deal). Мена или (натуральный) обмен является обыкновенным обменом одного товара на другой. Сделка по переуступке – это 
более сложная форма бартера, включающая в себя цепочку дополнительных покупателей и продавцов из различных рынков и 
даже стран. Торговля с переуступкой (switch trade) предполагает скорее трёхстороннее, а не двустороннее соглашение между 
участниками сделки. Роль третьей стороны заключается в том, чтобы взять на себя обязательства одной из сторон и вывезти 
её непользующийся спросом товар, при этом, такая третья сторона производит оплату за данный товар твёрдой валютой, но 
со значительными скидками. Для лучшего понимания сделки по переуступке приводится следующий пример:- экспортёр 
хлопкового волокна с целью его продажи вынужден договариваться с импортёром о встречной закупке ненужных ему 
полуфабрикатов импортёра – пряжи и/или суровой ткани только для того, чтобы в конечном итоге осуществить финансовый 
расчёт по первоначальной продаже своей продукции – хлопкового волокна. Импортёр хлопкового волокна в силу объективных 
обстоятельств, например, сложностей с оплатой в твёрдой валюте, нехваткой финансовых средств или иных причин 
вынужден предлагать к расчёту за поставляемое экспортёром хлопковое волокно встречную поставку своей продукции – 
полуфабрикатов (пряжи и/или суровой ткани). Экспортёр хлопкового волокна находит покупателя на ненужные ему 
полуфабрикаты и договаривается с ним об их цене. Данный покупатель готов с какой-то скидкой от первоначальной цены 
изготовителя (в данном случае – импортёра хлопкового волокна) приобрести их, и при этом оплатить экспортёру хлопкового 
волокна за встречно поставляемые данному покупателю импортёром хлопкового волокна полуфабрикаты в твёрдой валюте. 
Такая третья сторона сделки именуется Торговцем По Переуступке (Switch Trader). Схема движения товаров и денег в такой 
сделке выглядит следующим образом:- экспортёр поставляет импортёру хлопковое волокно, взамен импортёр поставляет 
третьей стороне – торговцу по переуступке – свои полуфабрикаты (пряжу и/или суровую ткань), а торговец по переуступке 
платит экспортёру хлопкового волокна за полученные от импортёра хлопкового волокна полуфабрикаты твёрдой валютой. 
Размер предоставляемой скидки к цене полуфабрикатов зависит и от их качества и от степени нужды экспортёра хлопкового 
волокна в живой твёрдой валюте. 
 
Для мелких компаний использование методов и форм встречной торговли может создать определённые проблемы с потоком 
наличных (cash flow). Именно поэтому, они, как правило, не рассматривают возможности заключения таких сделок, 
предпочитая обычный расчёт в твёрдой валюте. В некоторых странах созданы государственные, полугосударственные и 
частные структуры, оказывающие содействие национальным компаниям в осуществлении встречной торговли. Такое 
содействие может быть выражено в советах, консультациях и допуске к базам данных о предложении и спросе со стороны 
иностранных компаний. В США, например, создан Отдел по Финансовым Услугам и Встречной Торговле при Финансовом 
Управлении Администрации по Международной Торговле Американского Департамента Торговли (Financial Services and 
Countertrade Division of International Trade Administration’s Office of Finance, US Department of Commerce). Этот отдел 
отслеживает все новые тенденции, зарождающиеся во встречной торговле, распространяет информацию (в том числе и 
списки компаний и их продукции, которые могут потенциально пригодиться национальным участникам встречной торговли) и 
обеспечивает национальным компаниям поддержку общего характера в поиске возможностей в области бартерной и 
встречной торговли. Кроме того, в США имеются посредники, специализирующиеся в оказании услуг в сфере встречной 
торговли. К числу таковых относятся международные брокеры, международные банки или компании по управлению экспортом 
(export management companies). Одним из недостатков работы через такие компании может стать увеличение расходов при 
осуществлении сделки, а также увеличение рисков по сравнению с другими типами экспортных операций. 
 
 
ОТГРУЗКА И ТРАНСПОРТИРОВКА 

 
Одним из основных обязательств, обусловленных договором на поставку хлопкового волокна, является его транспортировка к 
месту назначения. В зависимости от условий поставки, прописанных в договоре, покупатель или продавец будет вынужден 
вступить в договорные отношения с транспортной или транспортными компаниями для осуществления перевозки 
поставляемого груза. Если для транспортировки груза внутри страны проще всего воспользоваться услугами местных 
транспортно-экспедиторских компаний, то для транспортировки грузов за рубеж следует воспользоваться услугами 
международных экспедиторов или грузоперевозчиков, имеющих достаточно серьёзную практику в разрешении любых 
проблем, время от времени сопровождающих грузоперевозку. Персонал таких компаний имеет высочайшую квалификацию в 
организации перевозок любых грузов любым комбинированным транспортом. Комбинированная грузоперевозка обычно 
подразумевает под собой сочетание различных видов транспорта, как-то:- автомобильный, железнодорожный, речной или 
морской, а также воздушный транспорт. Обращаясь к грузоперевозчикам, обязательно сообщите им о порядке и условиях 
поставки, указав правило ИНКОТЁРМЗ
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соответствии с договором купли-продажи; это позволит им наиболее полным и точным образом обеспечить заказчика 
требуемой перевозкой и выставить за неё соответствующую ставку фрахта, учитывающую все необходимые сборы. Кроме 
того, сотрудники международных транспортных компаний могут помочь в разработке вариантов доставки груза оптимальными 
маршрутами, например, с учётом требований таможенных органов соответствующих государств транзита, и осуществить 
перевозку груза в кротчайший срок. Они принимают на себя ответственность за подготовку необходимой документации, 
включая чертежи и согласование со всеми соответствующими инстанциями, связанной с транспортировкой негабаритных, 
сверхтяжёлых и специальных грузов. Благодаря их опыту и сложившимся связям, подготовка подобных операций может 
занять лишь пару недель, вместо обычных нескольких месяцев. Большинство международных экспедиторов груза имеют 
тесные контакты с национальными и частными железными дорогами, морскими портами и линиями, а также авиалиниями, 
добиваясь при этом минимальных сроков подачи автотранспорта, железнодорожных вагонов, хранения грузов в порту. 
Представители этих компаний или их агенты обычно присутствуют при погрузках, выгрузках и перегрузках грузов, обеспечивая 
при этом соблюдение надлежащих условий обращения с грузом своих клиентов. По желанию клиентов они могут оказать 
содействие или сами услуги в выполнении таможенных процедур, размещении грузов на складах (включая свободные, 



таможенные или временного хранения), разгрузке на железнодорожной станции назначения и дальнейшей местной доставке 
груза получателю. При всём при этом, они могут сопровождать груз или отслеживать его продвижение, а также нанимать 
специализированную охрану по сопровождению грузов, гарантируя тем самым сохранность этих грузов. 
 
Как в хлопковом бизнесе, так и в грузоперевозочном и экспедиторском существуют международные и национальные 
ассоциации грузоперевозчиков и экспедиторов. Ассоциации подразделяются по типам перевозок, например:- воздушные (или 
авиационные), автомобильные, железнодорожные или морские. Членство компаний в таких ассоциациях свидетельствует об 
их надёжности и хорошей репутации. На рынке международных грузоперевозок присутствует множество посредников, в том 
числе и транснациональных корпораций, которые обеспечивают своим клиентам перевозку грузов посредством продажи и 
перепродажи фрахта, не имея при этом своих собственных контейнеров, транспортных и иных средств для перевозки грузов. 
Выбирая партнёра для перевозок грузов, следует понимать различия, имеющиеся между перевозчиками и экпедиторами 
грузов. Короче говоря, перевозчиком груза является лицо, принявшее на себя обязательство доставить груз в пункт 
назначения своими силами и средствами; а экспедитором груза является лицо, принявшее на себя обязательство выполнить 
или организовать выполнение услуг, связанных с перевозкой груза. Экспедитор груза может нести ответственность без вины 
за то, что не проявил должную осмотрительность при выборе непосредственного исполнителя перевозки и за операции, 
сопутствующие перевозке, в то время как за исполнение самой перевозки он отвечает перед грузовладельцем по тем же 
правилам, что и перевозчик перед ним, то есть по вине. К числу ведущих международных морских грузоперевозчиков в начале 
нового тысячелетия относились следующие транснациональные корпорации:- Сэ.Эм.А. Сэ.Жэ.Эм. Груп (CMA CGM GROUP; 
Франция), Эвёгрин Груп (EVERGREEN GROUP; Тайвань), Хамбог Зюд Груп (HAMBURG SÜD GROUP; Германия), Хэндьжин 
Интчёмодэл Амэрика Инк. (HANJIN INTERMODAL AMERICA INC.; Соединённые Штаты Америки), Хапаг-Лойд А.Ге. (HAPAG–
LLOYD AG; Германия), Хёндэ Мочэнт Морин (HYUNDAI MERCHANT MARINE; Республика Корея), Лайкс Лайнз (LYKES LINES; 
Соединённые Штаты Америки), Мэрск-Силэнд (MAERSK–SEALAND; Дания), Мэтсэн, Инк. (MATSON, INC.; Соединённые 
Штаты Америки), Эм.Эс.Си. Мэдитэрэниэн Шипинь Кампэни Эс.А. (MSC MEDITERRANEAN SHIPPING COMPANY SA; 
Швейцария), Мицуи Оу.Эс.Кей. Лайнз (MITSUI OSK LINES; Япония), Нэптюн Ориэнт Лайнз (NEPTUNE ORIENT LINES; 
Сингапур), Эн.Уай.Кей. Лайн (NYK LINE; Япония), Оу.Оу.Си.Эл. Эл.ти.ди. (OOCL LTD; Гон Конг), Пи.ЭндОу. Нэдлойд Эл.ти.ди. 
(P&O NEDLLOYD LTD; Соединённое Королевство), Йэнь Минь Лайн (YANG MING LINE; Тайвань) и другие, а к числу ведущих и 
крупнейших международных экспедиторов груза относились транснациональные корпорации Экспэдайтоз Интёнэшэнэл оф 
Вошиньтчэн (EXPEDITORS INTERNATIONAL OF WASHINGTON; Соединённые Штаты Америки), Фриц Кампэниз (FRITZ 
COMPANIES; Соединённые Штаты Америки), Дьжадин Фрэйт Совисиз (JARDINE FREIGHT SERVICES; Соединённое 
Королевство), Кюнэ Онд Нагэль А.Ге. Онд Ко. Ка.Ге. (KUEHNE & NAGEL AG & CO. KG; Швейцария) и другие. 
 
В зависимости от страны происхождения и страны назначения хлопковое волокно, упакованное в кипы, транспортируется 
грузовиками в полуприцепах (semitrailer) и автопоездах (road train), в 40-футовых стандартных и повышенной вместимости 
контейнерах (40” standard and high cube containers) и в вагонах универсальных (universal rail car) и изотермических (reefer rail 
car), а также навалом (bulk; в настоящее время крайне редко) в трюмах при морской транспортировке. Отгрузки хлопкового 
волокна по заключённым договорам могут выполняться в зависимости от количества и срока действия договора как 
единовременно, так и в течение нескольких месяцев. При этом в сопроводительных документах на отгружаемое волокно 
может содержаться оговорка о возможности отгрузки частями. Конечно же, ни покупатель, ни продавец не жаждал бы 
включения такой оговорки в сопроводительные документы. Тем не менее, из-за многоступенчатости процесса отгрузки и 
транспортировки в целом ряде стран этого не всегда удаётся избежать. Например, бывают случаи, когда хлопок может 
загружаться не в одном, а в нескольких портах. А при контейнерных отправках отправитель вообще может потерять контроль 
над дальнейшим продвижением данных контейнеров (хотя в настоящее время практически все конейнерные грузоперевозчики 
предлагают на своих вэбсайтах услугу отслеживания движения контейнера), так как после загрузки контейнера самим 
отправителем и передачи его на судно, дальнейший контроль осуществляет корабельная команда; и отправителям остаётся 
полагаться лишь на эту команду. 
 
В зависимости от типа перевозки на грузы будут оформляться и различные виды накладных. Для авиаперевозок будет 
использоваться Грузовая Авианакладная или Авиагрузовая Накладная (Air Waybill), для железнодорожной перевозки – 
различные виды Железнодорожных Накладных (Rail Waybill) или Железнодорожный Сквозной Коносамент (Railroad Through 
Bill of Lading), для автомобильной перевозки – Книжка Международной Дорожной Перевозки, известная как Книжка МДП или 
Тэ.И.Эр. Карнэ (TIR Carnet), или Товарно-Транспортная Накладная Дорожной Перевозки Грузов, известная как Товарно-
Транспортная Накладная ДПГ или Сэ.Эм.Эр. Консайнмэнт Ноут (CMR Consignment Note); и для морской перевозки – 
различные виды Коносаментов (Bill of Lading) или Морские Накладные (Sea Waybill). Перевозка и ответственность перевозчика 
в зависимости от использования того или иного типа транспорта регламентируется и ограничивается соответствующими 
международными конвенциями. 
 
При выборе типа грузоперевозки необходимо учитывать ряд специфических факторов. Например, при транспортировке 
хлопкового волокна в крытых универсальных вагонах (практика Средне-Азиатских стран) полезная масса составляет в 
среднем 50 тонн брутто-веса. Большинство стран мира использует у себя стандартную железнодорожную колею шириной 1 
435 мм, немного меньшей ширины колеи, нежели в странах бывшего Советского Союза и Финляндии (ширина 1 524 мм). При 
транспортировке в вагонах широкой колеёй может потребоваться в лучшем случае смена колёсных пар (как например, на 
пограничном железнодорожном переходе из Туркменистана в Иран), а обычно же на станциях пограничных переходов 
производится перегрузка хлопка в меньшие по вместимости вагоны с колёсными парами для узкой железнодорожной колеи. 
 
При транспортировке хлопкового волокна в контейнерах для сухих грузов (dry-freight containers) целесообразнее использовать 
40-футовые контейнеры или 40-футовые контейнеры повышенной вместимости, поскольку они обладают большей 
вместимостью, нежели 20-футовые контейнеры. Но при этом, максимальная полезная масса независимо от типа контейнера 
не должна превышать 21 тонны, а в ряде стран 22 тонн брутто-веса, хотя максимальная полезная нагрузка может достигать 
28.62 или 28.8 тонн. Такое ограничение вызвано соответствующими требованиями в отношении максимальной нагрузки на 
автомобильное дорожное покрытие и учитывается постольку, поскольку контейнеры в большинстве случаев до погрузки на 
судно или после выгрузки с судна транспортируются автомобильными контейнеровозами. Шасси разных фирм изготовителей 
грузовиков имеют разные значения нагрузки на переднюю ось, в этой связи многие водители, перевозящие контейнеры, 
предупреждают о возможных проблемах на дорогах, связанных с избыточным весом груза. Хотя сейчас автомобильные 
перевозчики контейнеров с повышенной нагрузкой могут предложить шасси с дополнительной осью для избежания таких 
проблем, но об этом необходимо заранее договариваться с такими автоперевозчиками. В настоящее время транспортировка 



хлопкового волокна в контейнерах является одной из ведущих. И это несмотря на то, что первая контейнерная линия в 
Северной Атлантике появилась лишь в 1966. За три десятилетия контейнерные перевозки набрали серьёзные обороты, что 
привело к концу XX века к тотальной морской перевозке ненасыпных и неналивных товаров в стандартных контейнерах. 
 
При транспортировке хлопка в трюмах судна навалом (bulk) необходимо заострять внимание грузоперевозчиков на 
невозможность хранения в подтопленном состоянии (поскольку на дне трюмов возможно наличие воды). Вместе с тем, не 
стоит расчитывать на сколько-нибудь существенные скидки к тарифной ставке грузоперевозки для транспортировки хлопка 
навалом по сравнению со ставками для контейнерных перевозок. Скидка может быть предоставлена лишь в случае, когда 
фрахтуется всё судно целиком, но при этом следует учитывать их вместимость и наличие большой суммы ‘длинных’ денег под 
закупку товаров, поскольку закупленная и доставленная к месту назначения судовая партия груза явно будет какой-то период 
времени храниться на складах в ожидании потребителей. Подытоживая всё выше сказанное, следует отметить что количество 
и общий вес загружаемых кип в различные транспортные средства ограничивается объёмами и максимальной полезной 
нагрузкой того или иного транспортного средства. Это необходимо учитывать каждый раз при выборе транспортного средства 
для перевозки. 
 
При необходимости закупки хлопкового волокна в той или иной стране производства, покупателю необходимо уточнить, 
какими транспортными средствами будет перевозиться хлопок, а также вместимость по количеству кип и по весу в эти 
транспортные средства. В Приложении № 2 представлены данные по странам о минимальном и максимальном весе кип, 
материале упаковки кип, минимальном и максимальном количестве кип и весе хлопкового волокна, транспортируемого в 40-
футовых стандартных и повышенного объёма контейнерах, полуприцепах, универсальных и изотермических крытых вагонах 
стран бывшего СССР. 
 
Практически всю вторую половину XX столетия транспортировка грузов по железным дорогам бывшего СССР и стран членов 
Совета Экономической Взаимопомощи (СЭВ) осуществлялась на основе Соглашения о Международном Железнодорожном 
Грузовом Сообщении (СМГС), подписанного в Будапеште, Венгрия руководством национальных железных дорог Народной 
Республики Албании, Народной Республики Болгарии, Венгерской Народной Республики, Демократической Республики 
Вьетнам, Германской Демократической Республики, Китайской Народной Республики, Корейской Народно-Демократической 
Республики, Монгольской Народной Республики, Польской Народной Республики, Социалистической Республики Румынии, 
Союза Советских Социалистических Республик, Чехословацкой Социалистической Республики и вступившего в силу с 01 
Ноября 1951. Соглашение действует и в настоящее время, правда в нём были произведены изменения и дополнения, а 
участниками соглашения в 2017 являлись 28 стран. 
 
В бывшем Советском Союзе международные грузоперевозки хлопкового волокна осуществляли экспедиторские компании, 
входившие в систему Минвнешторга. Одним из основных таких экспедиторов было Внешнеэкономическое Объединение 
Союзвнештранс (СВТ) (SOYUZVNESHTRANS (SVT)). В 1970-х в нём был сформирован транзитный департамент, 
осуществлявший транзитные перевозки грузов из стран Европы в Афганистан, Иран, Китай, Монголию, страны Дальнего 
Востока и Юго-Восточной Азии, и другие страны, а также в обратном направлении. В 1980 на базе транзитного департамента 
было образовано хозрасчётное Внешнеэкономическое Объединение Союзтранзит, ставшее генеральным оператором этих 
транзитных перевозок. Эти объединения имели свои представительства во всех республиках Советского Союза и выполняли 
все контейнерные и железнодорожные перевозки грузов. После развала СССР и образования Содружества Независимых 
Государств (СНГ) главами Правительств этих стран 14 Февраля 1992 было подписано соглашение о координационных органах 
железнодорожного транспорта СНГ. Спустя ещё год 17 Февраля 1993 руководства национальных железных дорог 
Азербайджана, Армении, Беларуси, Грузии, Казахстана, Кыргызстана, Молдовы, России, Таджикистана, Туркменистана, 
Узбекистана и Украины заключили Тарифное Соглашение, в рамках которого ежегодно железные дороги определяют единую 
и национальную тарифную политику на перевозки грузов в международном сообщении. Кроме того, практически все эти 
страны стали членами Организации Содружества Железных Дорог и Международного Союза Железных Дорог. Валютой 
тарифов со времен существования СЭВ оставался Швейцарский Франк, выбранный в силу нейтральности Швейцарии в 
отношении к различным международным блокам. 
 
В странах бывшего Советского Союза в первой половине 1990-х основную роль в железнодорожной перевозке иностранных 
грузов, в основном транзитных, по территории России и других республик стали играть компании, входящие в состав холдинга 
Трэнсрэйл Холдинь А.Ге. (TRANSRAIL HOLDING AG), штабквартира которого зарегистрирована в 1989 в Санкт Галлене, 
Швейцария с государственным участием России в его капитале. 50% акций, принадлежащих Министерству Путей Сообщений 
(МПС) России, находились в доверительном управлении группой компаний Желдоррасчёт, а остальные 50% акций 
принадлежали Швейцарскому холдингу Трэнс Эйжя Холдинь А.Ге. (TRANS ASIA HOLDING AG). На первых порах своей 
деятельности Трансрейл (Трэнсрэйл) получал значительные скидки с тарифов, что позволило компании выжить в годы 
кризиса и повальных неплатежей, выполняя при этом почти половину всех транзитных перевозок железнодорожных грузов по 
территории России. Во временя пребывания на посту Министра Путей Сообщений России Господина Николая Емельяновича 
Аксёненко, деятельность холдинга на территории страны была свёрнута до предела и было неясно, какую роль на рынке 
железнодорожных грузоперевозок внутри стран СНГ будет играть группа компаний Трансрейл после смены в Январе 2002 
руководства Министерства Путей Сообщений России. Несмотря на складывавшуюся ситуацию, в начале 2000-х холдинг 
перевозил приблизительно 30 миллионов тонн железнодорожных грузов ежегодно, и в основном это делалось за счёт 
перевозок по Китаю, где была зарегистрирована дочерняя компания Трэнсрэйл Чайна (TRANSRAIL CHINA). 
 
В 1996 для формирования маркетинговой политики и реализации услуг железнодорожного транспорта в части грузовых 
перевозок в системе Российских Железных Дорог была создана Система Фирменного Транспортного Обслуживания, 
представленная Центром Фирменного Транспортного Обслуживания (ЦФТО). Региональные и линейные агентства ФТО стали 
осуществлять непосредственное взаимодействие с клиентами. Кроме того, с середины 1990-х в России стали создаваться и 
самостоятельные компании, обладающие своим парком подвижного состава. К числу крупнейших таких компаний относятся 
экспедиторские фирмы, входящие в группу компаний Желдорэкспедиция (Россия). Аналогичные компании, но с приставкой в 
названии национальной принадлежности, стали образовываться и в странах Средней Азии. На территориях этих стран 
основными железнодорожными экспедиторами стали либо государственные дочерние компании национальных железных 
дорог, либо компании, одобренные руководством национальных железных дорог этих стран. Например, в Узбекистане в 1991 
была создана государственная акционерная внешнеэкономическая компания Узвнештранс, которая впоследствии 



превратилась в единственную транспортно-экспедиторскую компанию этой страны, через которую стали осуществляться все 
отправки Узбекского хлопкового волокна на экспорт (как за пределы страны, так и для размещения на свободных складах). 
 
Серьёзная отдалённость от крупнейших рынков сбыта хлопка, существовавшая относительная транспортная изоляция стран 
Средней Азии и отсутствие выходов к морским портам обусловливали организацию и работу всего лишь нескольких 
транспортных коридоров при значительных затратах на грузоперевозку. В бывшем Советском Союзе эти коридоры 
заканчивались на границах СССР в Бресте (Беларусь), Ильичёвске (Украина) и Риге (Латвия). После развала СССР эти 
маршруты стали проходить через территории независимых государств, каждое из которых самостоятельно стало определять 
политику в отношении железнодорожных ставок транзита хлопкового волокна и внутренних грузоперевозок. Например, в 
отношении перевозки хлопкового волокна по своей территории Россия применяет повышающий коэффициент 1.3 к базовой 
ставке тарифной политики железных дорог государств – участников СНГ; Казахстан в отношении транзита хлопкового волокна 
использует ставку, в 2 раза превышающую ставку фрахта для перевозки своего собственного хлопкового волокна как внутри 
республики, так и за её пределы. Повышение железнодорожных тарифов привело сначала к увеличению числа транспортных 
коридоров, вызванному попытками оптимизации транспортных расходов. Так, в конце 1993 заработал новый хлопковый 
транспортный коридор через Приморский Край России. Первопроходцами нового пути выступила сначала компания Эй. 
Мэрэдис Дьжонз Энд Ко. Эл.ти.ди. (A. MEREDITH JONES & CO. LTD; Соединённое Королевство), а чуть позже Дюнэвэнт Эс.А. 
(DUNAVANT SA; Швейцария). Хлопковое волокно в кипах поступало в порты Находки (80% объёмов), Владивостока (10%) и 
Восточный (10%), где грузилось навалом (break bulk) в трюмы, а через порт Восточный, точнее его контейнерный терминал, 
хлопковое волокно отгружалось контейнерами в ряд стран Юго-Восточной Азии. Но этот транспортный коридор 
просуществовал недолго. Сначала РОССИЙСКИЕ ЖЕЛЕЗНЫЕ ДОРОГИ (РЖД) значительно увеличили тарифы на 
грузоперевозку, а последней каплей терпения хлопковых торговцев послужил пожар в порте Находки, в процессе которого на 
складах сгорели приблизительно 4 000 тонн хлопкового волокна. Пожар произошёл в 13:10 06 Ноября 1996, и с того момента 
хлопковый транспортный коридор через Приморский Край России перестал существовать. Хлопок стало выгоднее перевозить 
в страны Юго-Восточной Азии в контейнерах по морям и океанам из других оставшихся портов, нежели по железной дороге в 
порты Приморского Края и далее судами в порты назначения. С целью реанимации отчасти и этого транспортного коридора 
Российское руководство решило построить за свой счёт железную дорогу внутри Чехии с широкой колеёй и пыталось 
примирить Северную и Южную Корреи для возможности прохождения грузов по железнодорожным веткам этих стран из 
Европы и России в порты Южной Кореи. Однако, из-за непредсказуемости политики Северной Кореи, эти планы были 
практически сорваны, и Россия всё равно продолжала строить за свой счёт железную дорогу в Чехии. Вслед за этим 
маршрутом стал угасать и транспортный коридор через Ильичёвск, особенно после введения паромной переправы между 
портами Туркменбаши (Туркменистан) и Баку (Азербайджан) и 13 Мая 1996 железнодорожной ветки, соединившей 
Туркменскую железнодорожную станцию Теджен через Туркмено-Иранские пограничные станции Сарахс с Иранскими 
станциями Теджен и конечной железнодорожной станцией в порте Специальная Экономическая Зона имени Шахида Раджи 
(Shahid Rajaee Special Economic Zone) города Бендер Аббас (Bandar-e Abbas). Транспортный коридор через Баку продолжался 
далее железной дорогой до Порта Поти (Грузия), где был организован склад, обеспеченный гарантией (так называемый, 
таможенный склад), в качестве перевалочной базы хлопкового волокна и подключены морские линии доставки грузов в 
Европейские порты. Однако транспортные коридоры на Ильичёвск и Поти работали на эпизодической основе с небольшими 
объёмами грузов, о транзите которых правительства этих стран договаривались, в основном, во время официальных визитов 
в Узбекистан. Например, транзит Узбекского хлопкового волокна через Порт Поти впервые был организован в 1996, в 1997–98 
через него прошли по 100 000 тонн в сезон, но затем транзит был прерван вплоть до 2014 (до очередной 
межправительственной встречи и договорённости о транзите в Ташкенте). В Иранских портах городов Бендер Аббас и Бендер 
Имам Хомейни были созданы специальные базы со статусом так называемых Таможенных Складов для размещения и 
хранения транзитного хлопкового волокна, кроме того, в этом же направлении имелся ещё один довольно мощный 
таможенный склад в Свободной Экономической Зоне Джебель Али, Объединённые Арабские Эмираты. Несмотря на 
необходимость смены колёсных пар на Туркмено-Иранском пограничном переходе, этот маршрут к концу 1990-х стал 
основным при отгрузках хлопка из Средне-Азиатских стран в страны Юго-Восточной Азии. Однако, в конце первой декады 
2000-х из-за санкций сначала со стороны Соединённых Штатов Америки, затем присоединившегося к ним Европейского Союза 
и впоследствие со стороны Организации Объединённых Наций против Ирана в связи со спорами вокруг Иранской ядерной 
программы объёмы перевалки хлопкового волокна через Иранский порт существенно снизились. Дело в том, что из-за санкций 
многие океанские линии прекратили или стали крайне редко заходить в этот порт, из-за чего отгрузка и дальнейшая отправка 
хлопка по назначению стала задерживаться до 30–60 дней. Многие торговцы хлопком по этой причине стали снова 
использовать транзит через Порт Риги. Кроме того, в 1995 стал функционировать железнодорожный транспортный коридор, 
проходящий через пограничный переход Дружба (Казахстан)/Алашанькоу (Китай). В новом тысячелетии Казахская станция 
сменила своё Русскоязычное название Дружба на Казахское название – Достык. На Китайской приграничной станции 
Алашанькоу (Alashankou) производится либо смена колёсных пар, либо перегрузка, и далее груз движется по стандартной 
железнодорожной колее (1 435 мм шириной) через Урумчи (Urumqi) в Дальневосточный порт Ляньюньган (Lianyungang), хотя 
на территории Китая груз может быть также направлен и в другие порты. Чтобы избежать проблем с перегрузкой груза в 
вагоны другой ширины колеи, было бы целесообразнее использовать 40-футовые контейнеры или 40-футовые контейнеры 
повышенной вместимости, что и было сделано в начале 2000-х. Этот транспортный коридор стыкуется с Российским 
ТРАНССИБом в Кургане. С началом крупномасштабных перевозок грузов по новым транспортным коридорам, Российский 
ТРАНССИБ постепенно становился убыточным предприятием по доставке только внутри Российских грузов. Широкое 
использование новых альтернативных транспортных коридоров и транзитных маршрутов позволило Средне-Азиатским 
странам в значительной мере сократить транспортные издержки и сроки доставки грузов потребителям. 
 
С начала 2000-х для транспортировки хлопкового волокна из Узбекистана стали использоваться практически только два 
транспортных коридора – через порты Риги и Бендер Аббаса, стоимость транспортировки по которым до конечных 
потребителей оставалась более-менее приемлемой. Нестабильность ситуации в Туркменистане и нагнетание Соединёнными 
Штатами Америки обстановки в начале 2000-х в Средне-Азиатском регионе привело к тому, что некоторые покупатели 
хлопкового волокна вновь стали подыскивать замену организованному транспортному коридору. 
 
Весной 2003 в Тегеране, Иран состоялась встреча представителей железных дорог Индии, Ирана и России, на которой было 
принято решение об организации нового международного транспортного коридора Север–Юг (International North-South 
Transport Corridor). Россия, со своей стороны построила железнодорожную ветку протяжённостью 51 километр, соединяющую 
Морской Порт Оля на Северном Каспии с Приволжской Железной Дорогой. После введения в строй этого коридора в 2005 
планировалось перевозить ежегодно до 8 миллионов тонн контейнерных грузов. 



 
А в Июне 2003 в Ташкенте встретились представители железных дорог Ирана и Узбекистана. В ходе переговоров было 
принято решение о наращивании грузопотоков из Узбекистана через Иран к портам этой страны для дальнейшей 
транспортировки грузов по морю конечным получателям в Юго-Восточной Азии. Кроме того, было принято решение о 
присоединении Узбекистана к транспортному коридору Rahgozar, связывающему Афганистан, Иран и Узбекистан с другими 
транспортными коридорами, проходящими через Иранскую территорию. В 2005 государственные чиновники Узбекистана на 
проводимой в Ташкенте Международной Узбекской Хлопковой Ярмарке (International Uzbek Cotton Fair) представили 
собравшимся планы создания двух новых транспортных коридоров. Первый автодорожный коридор должен был бы пройти из 
Узбекского Термеза в Афганские Мазари-Шариф (Mazari-Sharif) и Герат (Herat) с последующим выходом в Иранские Захедан 
(Zahedan) и морской порт Чах-Бехора (Chahbahor). По расчётам организаторов маршрута обычная транспортировка хлопка из 
Узбекистана в Иранские порты должна была бы сократиться на 1 100 километров в расстоянии, на 12 дней в сроке 
транспортировки и на 20% в себестоимости транспортировки. Что касается второго транспортного коридора, то руководствами 
стран Средней Азии наряду с руководством Китая, Турции и Ирана при содействии международных программ ТАСИС (TACIS) 
и ТРАСЕКА (TRACECA) предусматривалось восстановление Великого Шёлкового Пути и превращение Узбекистана в крупный 
перевалочный центр по транспортировке грузов из стран Дальнего Востока и Юго-Восточной Азии в страны Персидского 
Залива и Европы и в обратном направлении. С середины 1990-х с этой целью выделялись крупные денежные субсидии для 
проектирования и строительства новых железных и автомобильных дорог, соединяющих между собой уже действовавшие 
транспортные ветки. Однако в начале 2000-х субсидии и интерес создателей Европеских инициатив ТАСИС и ТРАСЕКА – 
Американцев иссякли, а очень скоро практически единственным реальным крупным спонсором развития этих направлений 
сотрудничества в области транспортировки и строительства всей её инфраструктуры стал Китай. 
 
Полным ходом велись работы по реконструкции и в ряде участков созданию новой автомобильной трассы Андижон 
(Узбекистан) – Ош (Кыргызстан) – Иркиштам (Irkishtam, Китай) – Кашгар (Kashghar, Китай) для последующей стыковки с 
Дальневосточными Китайскими портами в Циндао (Quingdao), Ляньюньгане (Lyanyungang) и Тяньцзине (Tianjin). По расчётам 
организаторов маршрута обычная транспортировка хлопка из Узбекистана в Китайские порты должна была бы сократиться 
более, чем на 800 километров в расстоянии, на 15 дней в сроке транспортировки и на 20% в себестоимости транспортировки. 
Предполагалось ввести этот участок в эксплуатацию к 2010. Кроме того, Кыргызстан ещё в 2003 предложил перевозить грузы 
по территории своей страны по железной дороге до станции Рыбачье, расположенной у Озера Иссык-Куль, и далее 
грузовиками до Китайского города Кашгар. 
 
15 Января 2008 Российские Железные Дороги выиграли тендер на концессионное управление Армянской Железной Дороги 
сроком на 30 лет. По условиям тендера концессионер был обязан перечислять в бюджет Армении 2% от выручки 
грузоперевозок. Несмотря на отсутствие дипломатических отношений Армении с Турцией из-за непризнания Турцией 
геноцида Армян, закрытие железнодорожного сообщения Армении с Азербайджаном из-за военных конфликтов за Нагорный 
Карабах, а также закрытие сквозного пути через Грузию и Абхазию в Россию, руководство РЖД пошло на этот шаг в надежде 
на открытие в 2009 сообщения с Турцией через пограничный железнодорожный переход Ахурян-Экс 566002 АРМ-58 / 
Догукапы/Аккая ТЧДД-75 (Doğukapi TCDD-75) и увеличение возможного товарооборота через данный транспортный коридор. 
 
Говоря об автомобильной и железнодорожной транспортировке грузов, нельзя не упомянуть и о контейнерной. В самом 
начале нового тысячелетия руководства железных дорог стран Южного Евразийского Коридора (South Eurasia Corridor), в 
частности, Ирана, Казахстана, Кыргызстана, Таджикистана, Туркменистана, Турции и Узбекистана, под эгидой Организации 
Экономического Сотрудничества (Economic Cooperation Organization) разработали проект фирменного контейнерного поезда 
(container train project) для курсирования по маршруту Алматы-Ташкент-Тегеран-Стамбул (Almaty-Tashkent-Tehran-Istanbul). 
Пробные поездки нового состава под названием Целиком Контейнерный Евразийский Состав (Eurasia Block Container Train) 
осуществлялись с Января по Июнь 2002. Предполагалось, что с 22 Июня 2002 этот состав в количестве 20 железнодорожных 
платформ для перевозки 20-и и 40-футовых контейнеров будет включён в штатное расписание в результате чего, каждую 
Субботу в 00:05 он отправлялся бы от железнодорожной станции Хайдарпаша (Haydarpaşa) одноимённого морского порта в 
Турции в направлении Казахского города Алматы. Запланированное расписание:- по Субботам в 20:33 он отправлялся бы с 
проходящей грузовой станции Анкара (Ankara freight station) и в Среду в 11:18 оказывался бы на Турецко-Иранском 
железнодорожном пограничном переходе Kapiköy TCDD-75/Razi RAI-96. Состав преодолевает свой маршрут расстоянием в 6 
722 километра за 12 дней. 
 
Но как и в любом другом деле, в международных перевозках также возникают проблемы вследствие проявления 
общемировых экономических кризисов. Так, разразившийся в США летом 2007 финансовый кризис на рынке закладных 
перерос в общемировой экономический кризис, затронувший и отрасль международных перевозок грузов. Справляться с ним 
пытались разными способами, например, океанские контейнеровозы, начиная с Мая 2008, стали массово ходить на самых 
низких скоростях с тем, чтобы сэкономить на расходах на топливо. Это происходило на фоне роста ставок фрахта для 
контейнерных перевозок грузов и цен на акции судостроителей (shipbuilders). Обычная средняя скорость движения 
контейнеровозов до кризиса составляла 20–25 узлов (knots) (или 37.0–46.3 километра в час (км/ч) (km/hr)). Мировая флотилия 
контейнеровозов, насчитывающая около 4 660 судов, в Декабре 2010 перемещалась по океанам и морям со скоростью в 
среднем 11.44 узлов, что на 7.4% меньше, чем в Декабре 2009. Этот показатель стал самым низким с Мая 2008, когда 
информационное агенство Блумбёг (BLOOMBERG) начало собирать и анализировать данные от Автоматической Системы 
Идентификации В Режиме Реального Времени (Automatic Identification System Live (AISLive):- Мэритайм Щип Энд Вэсэл Тчрэкё 
(Maritime Ship & Vessel Tracker); крупнейший в мире поставщик данных о реальных временных отгрузочных перемещениях и 
данных о прибытиях судов в порты (real time shipping movements and port arrivals data); штабквартира расположена в Брэкнеле, 
Соединённое Королевство (Bracknell, United Kingdom)). Плавание на более низких скоростях или так называемые медленный 
ход (slow steaming) (18–20 узлов или 33.3–37.0 км/ч), экстра медленный ход (extra slow steaming) (15–18 узлов или 27.8–33.3 
км/ч), и даже ход с минимальным расходом (minimal cost steaming) (12–15 узлов или 22.2–27.8 км/ч) позволяют экономить 
топливо контейнеровозов, которое к тому моменту практически удвоилось в цене, и обуздание возможностей этих судов лишь 
только помогает увеличивать доходы судовладельцев. Практика медленного хода предполагает также адаптирование 
скоростных двигателей под работу с меньшей мощностью. С этой целью команды машинных отделений судов должны были 
определиться с согласованием во времени вспрыска топлива (timing of fuel injection), перенастроить выпускные клапаны 
(adjusting exhaust valves) и произвести замену прочих компонентов (exchanging other mechanical components) в главном 
двигателе (the main engine) судна. Медленный ход по-разному влияет на контейнерную перевозку товаров с разной 
стоимостью, например, на отходы (waste products) (преобладающий экспортный товар из США) длительность перевозки не 



оказывает практически никакого воздействия, а вот товары розничной торговли подвергаются при этом даже очень 
чувствительному воздействию. Впервые практика использования медленного хода была опробована в 2007 в качестве 
защиты от существенного повышения стоимости топлива (с Июля 2007 по Июль 2008 она выросла с 350 до 700 Долларов 
США за тонну). Индекс от Ассоциации Гамбургских Судовых Брокеров (HAMBURG SHIPBROKERS’ ASSOCIATION) стал 
показывать, что к Январю 2011 ставки фрахта за доставку угля сухогрузами (dry bulk carriers) оказались на минимуме со 
времён 2009, а ставки фрахта за доставку нефти танкерами упали за 2010 практически на 90%. В то же самое время ставки 
фрахта за контейнерную перевозку грузов за 2010 выросли более чем в два раза. Международный Валютный Фонд 
(INTERNATIONAL MONETARY FUND) выпустил прогноз на 2011, в котором заявил об ослаблении роста мировой торговли; и 
нефть на этот момент была на 16% выше значения прошлогоднего уровня. Эти два фактора дали владельцам 
контейнеровозов стимул к ускорению движения судов. 
 
‘Медленный ход собирается привнести самое крупное изменение в судоходстве со времён Второй Мировой Войны’, сказал Ли 
Сакья (Lee Sokje), аналитик из Мирэй Асэт Сэкьюритиз Ко. (Mirae Asset Securities Co.), Сеул, Республика Корея, рекомендации 
которого по двум крупнейшим мировым судостроительным компаниям Хёндэ Хэви Индэстриз Ко. (Hyundai Heavy Industries 
Co.) и Сэмсон Хэви Индэстриз Ко. (Samsung Heavy Industries Co.), принесли инвесторам по меньшей мере 63 процента за год, 
эти данные были собраны и опубликованы информационным агентством Блумбёг. Ли Сакья выразил свою озабоченность, 
сказав буквально следующее:- ‘Всего лишь год назад нас волновало перенасыщение предложениями, теперь же, видимо, 
следует беспокоиться о их дифиците’ (‘It was only last year there was concern of oversupply but now we may have to worry about 
undersupply’). Так, соглашения о фрахте в будущем (forward freight agreements), торгуемые брокерами и используемые для 
спекулирования или хэдьжирования расходов на будущую морскую перевозку (hedge future shipping costs) стали 
предупреждать о том, что цены за перевозку контейнеров будут возрастать. По данным от компании Фрэйтч Инвэстчо Совисиз 
Эл.ти.ди. (Freight Investor Services Ltd.), Лондон, Соединённое Королевство, специлизирующейся на договорах по 
производным инструментам (derivative contracts), в 2011 ставки фрахта за один 20-футовый контейнер на эталонном маршруте 
(benchmark route) из Шанхая, КНР в Западное Побережье США должны подрасти до среднего значения в USD2 135 за 
контейнер, что на 8% выше уровня 2010. 
 
Трёхгодичное Падение:- нехватка мощностей обернулась трёхгодичным падением заказов на строительство новых судов, 
которые согласно данным от Лойдз Рэдьжистё-Фэаплэй (Lloyds Register-Fairplay) упали со своего пика в Январе 2008, 
составлявшего 1 245 судов, до уровня 464 судов в Январе 2011; 50 процентов этих договоров приходилось на 
судостроительные верфи (building yards) Южной Кореи, а 37 процентов – Китая. Уже в начале 2011 Сэмсон Хэви Индэстриз 
Ко. (Samsung Heavy Industries Co.), Хёндэ Хэви Индэстриз Ко. (Hyundai Heavy Industries Co.) и Дэу Шипбилдинь Энд Морин 
Эндьжиниэринь Ко. (Daewoo Shipbuilding & Marine Engineering Co.) совместно получили заказы на строительство лишь 157 
судов. Тем не менее, акции Корейских судостроительных компаний в Сеуле, Южная Корея, за 2010 существенно прибавили в 
цене, например, акции Дэу Шипбилдинь Энд Морин Эндьжиниэринь Ко. подскочили на 17 процентов, Хёндэ Хэви Индэстриз 
Ко. прибавили 13 процентов, а Сэмсон Хэви Индэстриз Ко. подросли на 10 процентов. А вот акции Датской компании Э.Пе. 
Мюля-Мэрск Э./Эс. (A.P. Moeller-Maersk A/S), являющейся оператором крупнейшего в мире флота контейнерных судов (fleet of 
container vessels), выросли за 2010 на 37 процентов. 
 
Медленный Ход:- информационная судоходная служба Алфалайнё (Alphaliner), Лондон, Соединённое Королевство, 
принадлежащая Французской брокерской группе компаний Бари Рогльяно Саль Груп (Бе.Жи.Эс. Груп; Barry Rogliano Salles 
Group (BRS Group)), в своём рапорте за Ноябрь 2010 заявила, что к Ноябрю медленный ход эффективно снизил ёмкость 
контейнерного флота на 4.4 процента. В Марте 2016 Алфалайнё провела расчёты и заявила о том, что ускорение движения 
контейнеровозов на эталонном маршруте из Шанхая, КНР в Западное Побережье США с шести до пяти недель способно 
увеличить потребление флотского мазута контейнеровозавми в среднем на 30–50 тонн в сутки. 
 
Чартерные ставки (charter rates) на данный момент упали до исторического минимума. Так посуточная рыночная ставка по 
найму (daily hire market rate) 8 000 эквивалентов двадцатифутовых контейнеров составляла ниже 10 000 Долларов США, в то 
время как в 2011 она находилась на пике и составляла 50 000 Долларов США. Ставки аренды контейнеров на Март 2016 
находились ниже уровня в 0.30 Долларов США в сутки. Поскольку рост мировой торговли замедлился, такие ставки фрахта 
превратились в тот момент в некий спасательный круг (helping buoy). По данным Ассоциации Гамбургских Судовых Брокеров 
индекс для шести типов контейнеровозов (container vessels) в Декабре 2010 подрос на 1.3%, положив конец происходившему в 
течение двух предыдущих месяцев снижению; в целом же за год разница превысила прошлогоднюю на 135%. Балтийский 
Сухогрузный Индекс (БСИ) (The Baltic Dry Index (BDI)), отражающий расходы на морскую перевозку различных сухих родов 
сырья, включая уголь (coal) и железную руду (iron ore), по данным Балтийской Биржи (Baltic Exchange; штабквартира в 
Лондоне, Соединённое Королевство) всего за 19 первых Январских дней в 2011 упал на 19% до 1 432 пунктов (points), а 12-
месячное снижение составило 57%. К этому же времени ставки за перевозку в супертанкерах (supertankers) нефти по 
эталонному маршруту Саудовская Аравия-Япония (benchmark Saudi Arabia-to-Japan route) опустились на 66% до уровня 8 985 
Долларов США. 
 
По данным Международного Валютного Фонда мировая торговля в конце прошлого века и начале нынешнего росла 
достаточно стремительными темпами – от нескольких процентов до десятков процентов в год. Согласно данным за 2010 от 
Всемирного Судоходного Совета (World Shipping Council; группы, представляющей владельцев, с конторами в Вашингтоне, 
США и Брюсселе, Бельгия) мировые линейные суда (liner ships) перемещают около 60% стоимости всей мировой торговли с 
поставкой морем (global seaborne trade), или на 4 триллиона Долларов США в год в товарном исчислении. Согласно данным 
Круглого Стола Международных Судоходных Ассоциаций (Round Table of International Shipping Associations) примерно 90% 
мировой торговли происходит с помощью поставки грузов по морю. Контейнеровозы при этом играют очень важную роль в 
этом процессе. Самые крупные современные контейнеровозы длиннее высоты Эйфелевой Башни (Eiffel Tower), достигая 
значения в 397 метров (или 1 302 футов), к примеру, контейнеровоз Эмма Мэрск (Emma Maersk), несут на себе согласно 
данным от Лойдз Рэдьжистё-Фээплэй (Lloyd’s Register-Fairplay) до 15 011 стальных двадцатифутовых контейнеров. 
 
14 Января 2011 стоимость флотского мазута, известного под Англоязычными терминами Marine Fuel или Bunkers, в Сингапуре 
(ключевом дозаправочном пункте (key refueling point)) составила 543.50 Доллара США за метрическую тонну, что на 30 
процентов превысило его стоимость в Мае 2010 и стало максимальной ценой со времени Октября 2008. Стоимость судового 
топлива стремительно подорожала вслед за ростом цены на нефть на Нью Йоркской бирже НАЙМЭКС (NYMEX). Мало того, 
стоимость фьючерсов с более поздней поставкой (практически на несколько лет вперёд) выстроена в нарастающей 



последовательности, то есть каждый последующий договор дороже предыдущего. Это также оказывало пагубное воздействие 
на владельцев контейнеровозов. По данным от компании Мэрск Лайн (MAERSK LINE) самые крупные контейнеровозы, 
вмещающие в себя свыше 10 000 20-футовых контейнеров, при движении на полной скорости сжигают в сутки свыше 350 тонн 
топлива, но могут сэкономить до 250 т в сутки при движении с самой низкой скоростью. Годовая экономия на топливе для 
каждого из таких судов, движущихся на пониженной скорости, составляла в 2010 порядка 27 миллионов Долларов США. 
 
Что же касается стоимости новых судов, то по данным второго в мире по величине судового брокера (shipbroker) – Брэйма 
Шипинь Совисиз Пи.Эл.Си. (BRAEMAR SHIPPING SERVICES PLC) стоимость строительства нового контейнеровоза 
вместимостью в 13 000 контейнеров составляла в 2010 приблизительно 130 миллионов Долларов США. В условиях нехватки 
свободного пространства судов при весьма высоких ставках фрахта владельцы судовых компаний из всех стран мира были 
вынуждены взвешивать все ‘за и против’ в отношении либо экономии дорогостоящего топлива за счёт снижения скорости 
движения судов и увеличения сроков доставки, либо расходовании средств на строительство новых судов. Многие ведущие 
судовые компании делали выбор и на оставлении низкой скорости движения судов и вложении средств в строительство новых 
судов. Практика движения на низких скоростях позволила судоходным линиям разместить на всех своих маршрутах новые 
дополнительные суда при той же частоте заходов в порты. По крайней мере использование большинством контейнерных 
линий медленного хода своих контейнеровозов продолжалось и далее (данные на осень 2017), несмотря на то, что цены на 
флотский мазут к этому моменту снизились и находились в достаточно низком диапазоне. Хотя по данным информационной 
судоходной службы Алфалайнё редкие попытки увеличить скорость хода всё же увенчались успехом. В частности 
Американский перевозчик Мэтсэн, Инк. (MATSON, INC.) в 2015–16 наладил доходную экспресс доставку контейнеров из Китая 
в Западное Побережье США за 10 дней. Глядя на него, другой Американский перевозчик – Хэндьжин Интчёмодэл Амэрика 
Инк. (HANJIN INTERMODAL AMERICA INC.) в 2016 планировал запустить 11-дневную доставку контейнеров на этом же 
маршруте. В Алфалайнё отмечали, что если спрос на такие экспресс услуги будет расти, и самое главное, если отправители 
проявят желание платить за эти услуги по повышенной ставке, то всё больше перевозчиков станут наращивать скорость 
движения своих контейнеровозов. 
 
По мере возобновления роста мировой экономики многие перевозчики ожидали возврата к нормальным скоростям движения, 
однако выход на повестку дня вопроса об окружающей среде (the environmental agenda) так и не позволил сбыться их 
надеждам, оставив общепринятой нормой движение на малых скоростях. Ещё более ситуацию с международными 
контейнерными перевозками усугубили объявленные всему миру Президентом Соединённых Штатов Америки торговые войны 
и пандемия Ковид-19 (Covid-19), разразившаяся во всех странах мира в 2020. Из-за дефицита порожних контейнеров ставки 
фрахта стали расти с весны 2020, увеличившись к началу 2021 в несколько раз. 22 Января 2021, оценивая сложившуюся 
ситуацию, Британская Вещательная Корпорация (БВК, более известная как Би.Би.Си.) (BRITISH BROADCASTING 
CORPORATION (BBC)) опубликовала серию интервью с местными владельцами различных предприятий, получающих 
продукцию из Китайской Народной Республики. Так вот все интервьюируемые заявляли в один голос о том, что стоимость 
перевозки из Китая в Великобританию заказываемых ими товаров в одном 40-футовом контейнере возросла для них с 2 500 
Долларов США до 14 000 Долларов США. Впрочем часть этой повышенной стоимости в размере 3 600 Долларов США была 
связана и с выходом Великобритании из состава Европейского Союза. Вместе с тем существенно увеличились сроки поставки 
готовой продукции из Китая, лежавшей на складах в Китае в ожидании порожних контейнеров для отправки получателям. 
Специалисты транспортных компаний делали заявления о том, что для преодоления сложившейся ситуации им потребуется 
много месяцев. 
 
При транспортировке грузов, особенно при многоступенчатой перевозке разными видами транспорта и через разные 
транзитные страны, бывают случаи, когда у продавца или покупателя не всегда может иметься возможность инспекции 
товаров на предмет их утраты, недостачи или повреждения. Кроме того, существует возможность появления непредвиденных 
расходов, которые могут увеличить себестоимость приобретаемых товаров и вызвать задержки в поставке или 
транспортировке. Такое бывает, например, из-за применения таможенного досмотра в порту отгрузки или выгрузки, из-за 
вынужденного временного размещения на складе или терминале вследствие отсутствия свободного фрахтового пространства 
на судне или транспортного средства и так далее. В зависимости от условий поставки, прописанных в договоре, такие 
непредвиденные расходы могут быть возложены как на продавца, так и на покупателя. Чтобы избежать или, по крайней мере, 
минимизировать возможные расходы и риски, связанные с транспортировкой груза продавцу и покупателю следует чётко 
определиться с порядком и условиями поставки товаров. В некоторых странах мира действуют свои нормы в отношении 
порядка и условий поставки товаров. Наиболее распространёнными в настоящее время являются правила ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 

(INCOTERMS
®
 2010), публикуемые Международной Торговой Палатой (МТП) (INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE 

(ICC); штабквартира в Париже, Франция). Использование данных правил позволяет предотвратить возможное недопонимание 
между продавцом и покупателем, поскольку они разграничивают обязательства и сборы, возникающие при поставке товаров. 
Но чтобы в будущем между продавцом и покупателем не возникло споров в отношении порядка и условий поставки, а также 
сопряжённых с ней расходов и в договоре и в счётах-фактурах следует чётко прописывать правило поставки в соответствии с 
ИНКОТЁРМЗ

®
 2010 и ссылку на сами ИНКОТЁРМЗ

®
 2010. Например, при выборе правила FOB (Free On Board (... named port of 

shipment) или Франко На Борту (... названный порт отгрузки)) для Порта Риги, Латвия в документах необходимо прописывать 
следующее:- FOB Riga, Latvia; Incoterms

®
 2010. Такой подход поможет снизить риски и возможные юридические осложнения. 

 
В перевозке грузов, как и в любом другом виде деятельности не бывает всё время только гладко, бывают и проблемы. 
Перевозка грузов, особенно морем, всегда была и будет рискованным предприятием вследствие природных и погодных 
явлений и условий, а также рисков из-за отказа техники, человеческого фактора, третьих лиц и тому подобного. Это 
необходимо учитывать в планировании своей повседневной деятельности. Грузовладелец при отправке и транспортировке 
груза рассчитывает получить его в целости и сохранности, а в случае его утраты, недостачи или повреждения – компенсацию 
от перевозчика. Однако в последнем случае выплата компенсации связана с множеством нюансов и особенностей, которые 
необходимо знать и учитывать ещё до отправки товаров. Какова же ответственность перевозчиков? Бытует весьма расхожее 
мнение о том, что перевозчик, приняв товары к перевозке, несёт полную ответственность за них. Это далеко не так. 
Ответственность перевозчика основывается на принципе его предполагаемой вины, которая должна быть доказана и принята 
или отвергнута им, поскольку действующие для разных видов перевозок нормы законодательства предусматривают перечень 
оснований, которые освобождают перевозчика от ответственности. Кроме того, этими нормами устанавливаются и 
определённые сроки для предъявления владельцами товаров требований к перевозчикам о получении соответствующих 
возмещений в случае возникновения каких-либо проблем, связанных с перевозкой товаров. Если покупатель в лице 
грузополучателя при получении доставленных товаров обнаружил их утрату, недостачу или повреждение, то он должен в 



течение определённого времени известить об этом перевозчика и страховую компанию (в случае если груз был застрахован) 
соответствующей претензией (claim) в письменной форме. Вслед за этим владелец товаров должен определиться с размером 
нанесённого ему по вине перевозчика ущерба. Если при этом нет никаких особых оснований, освобождающих перевозчика от 
ответственности, то в соответствии с общепринятыми правилами или конвенциями получатель или страховая компания (в 
случае если груз был застрахован) может получить от перевозчика лишь некое ограниченное финансовое возмещение за 
возникшую утрату, недостачу или повреждение товаров в случае своевременного заявления требования грузополучателя об 
этом. Даже если владелец товаров исполнит все предписанные международными правилами требования и в установленные 
сроки выставит перевозчику свою претензию, он не сможет получить от перевозчика всех своих расходов, упущенную выгоду 
и моральный вред. Сумма причинённого ущерба со стороны перевозчика должна быть определена независимым 
обследователем (или сюрвейером (surveyor)), а заключение, сделанное им будет использоваться в суде наряду с другими 
доказательствами. Кроме того, практически все национальные транспортные уставы и кодексы оговаривают целый ряд 
обстоятельств (например, форс-мажорные обстоятельства, пожар, забастовка, спасение жизни и имущества на море, 
навигационная ошибка, особые естественные свойства товаров, или превышающая установленную норму влажность товаров 
и тому подобное), которые перевозчик не был в состоянии предотвратить или устранение которых не зависело от него, и 
которые автоматически освобождают перевозчиков не только от финансовой ответственности за возникшую утрату, недостачу 
или повреждение товаров, но и от необходимости представления каких-либо доказательств отсутствия своей вины в 
необеспечении сохранности принятых к перевозке товаров. При наличии вышеперечисленных обстоятельств бремя 
доказывания вины перевозчика возлагается на грузоотправителя или грузополучателя, обратившихся с соответствующим 
требованием к перевозчику. 
 
В зависимости от вида перевозки могут быть использованы разные правила, устанавливающие свои лимиты ответственности 
перевозчиков, сроки выставления претензий и иные требования к владельцам грузов, и на основании которых может 
выплачиваться компенсация. Обобщённая информация об этом приводится в размещённой ниже таблице. 
 

Лимиты Ответственности Перевозчиков 

№ 
Способ Перевозки и 

Применимые Правила или Конвенции 

Уведомление о Претензии 

Период 
Ограничения 

Ограничение 
Ответственности за Утрату, 

Недостачу или 
Повреждение 

Явные Утрата, 
Недостача или 
Повреждение 

Не Явные Утрата, 
Недостача или 
Повреждение 

Задержка 

1 
Морская Перевозка 
Гаагско-Висбюнские Правила (The 
Hague-Visby Rules) 

При получении 
товаров 

3 дня  1 год 
SDR666.67/Unity 

SDR2/kg 

2 
Морская Перевозка 
Гамбургские Правила (The Hamburg 
Rules) 

При получении 
товаров 

15 дня 60 дней 1 год 
SDR835/Unity 
SDR2.50/kg 

3 
Морская Перевозка 
Роттердамские Правила (The Rotterdam 
Rules) 

При получении 
товаров 

7 дней  2 года 
SDR875/Package 

SDR3/kg 

4 
Дорожная Перевозка 
Конвенция о МДП (TIR Convention) 

При получении 
товаров 

7 дней 21 день 1 год 
min USD2 000/TIR Carnet 

max USD50 000/TIR Carnet 

5 
Дорожная Перевозка 
Конвенция ДПГ (CMR Convention) 

При получении 
товаров 

7 дней 21 день 1 год SDR8.33/kg 

6 
Железнодорожная Перевозка 
Конвенция КОМЖП (COTIF Convention 
или CIM Convention) 

При получении 
товаров 

7 дней 60 дней 1 год 
SDR17/kg for full load 

SDR8.33/kg (gross weight) for 
part load 

7 
Воздушная Перевозка 
Монреальская Конвенция (The Montreal 
Convention) 

При получении 
товаров:- 7 дней 

Итоговая 
недоставка:- 120 

дней 

14 дней 21 день 2 года 
SDR23/kg for cargo 

SDR1 000 for lost baggage of a 
traveller 

8 
Воздушная Перевозка 
Варшавская Конвенция (Warsaw 
Convention) 

При получении 
товаров:- 7 дней 

Итоговая 
недоставка:- 120 

дней 

14 (7) дней 21 (14) день 2 года 

SDR17/kg for checked luggage 
and cargo 

SDR332 for the hand luggage 
of a traveller 

Примечания:-  
(1) SDR = Special Drawing Rights (СПЗ = Специальные Права Заимствования); ISO Code:- 960. СПЗ – международный резервный актив, созданный 
Международным Валютным Фондом (МВФ; International Monetary Fund (IMF)) в 1969 для пополнения официальных резервов стран-членов МВФ. 
(2) Unity = Единица; kg = кг. 
(3) В случае задержки товаров в процессе их транспортировки владелец может потребовать от перевозчика возмещения их стоимости, например, (i) при водной 
перевозке сумма возмещения может быть в 2.5 раза выше стоимости фрахта задержанных товаров и ограничена размером максимальной итоговой суммы фрахта 
за всю партию перевозимых товаров, (ii) при дорожной перевозке сума возмещения может составлять лишь сумму фрахта, и (iii) при железнодорожной перевозке 
сумма возмещения может быть в 3 раза выше стоимости фрахта. 
(4) В отношении размера выплат могут действовать и нормы, предусмотренные национальными или региональными законодательствами,  однако в случае 
международной деятельности, как правило, над национальным или региональным преобладает международное законодательство. 

 
Указанные в приведённой таблице суммы никак не связаны с реальной стоимостью товаров. Предположим что в пропавшем 
контейнере перевозился автомобиль на сумму 33 000 Долларов США; в данном случае грузовладелец может претендовать 
лишь на получение компенсации в тех же Долларах США, но в размере, не превышающем в эквиваленте 666.67 Специальных 
Прав Заимствования по их текущему курсу в отношении к Доллару США. Такой вариант явно не устроит грузополучателя. Но 
может произойти и иное, когда за единицу товара на лицевой стороне коносамента указаны, например, кипы хлопкового 
волокна, в этом случае сумма компенсации будет многократно увеличена в зависимости от количества кип, составляющих 
единицу товара; опять же компенсацию за кипы хлопкового волокна могут рассчитать и исходя из 2 Специальных Прав 
Заимствования за один килограмм товара. Но и такая увеличенная компенсация не всегда возмещает реальную стоимость 
товаров. Для получения возмещения реальной стоимости в случае возникновения утраты (loss), недоставки (miscarriage), 
недостачи (shortage), повреждения (damage) товаров или задержки (delay) при их перевозке владельцу товаров следует 
воспользоваться заблаговременным страхованием этих товаров по их реальной стоимости плюс 10% от неё на случай 
упущенной выгоды и в отведённое время уведомить страховую компанию о страховом случае, если таковой произошёл. В 
противном случае владелец товара не получит от страховой компании никакого возмещения, поскольку в отведённый срок он 



не успеет выставить свою рекламацию перевозчику. Опять же, чем быстрее владелец товара заявит о произошедшем, тем в 
большей мере он сможет расчитывать на выплату какой-то компенсации. 
 
При отгрузке товаров их владельцу необходимо скрупулёзно разобраться с порядками и условиями договора перевозки, в 
частности с ответственностью перевозчика за принятые к перевозке товары и соответствующими нормами, регулирующими 
такую перевозку и ответственность самого перевозчика. Поскольку перевозка морем является наиболее рискованным 
мероприятием среди других видов перевозок, то следовало бы уделить ей особое внимание. При заключении договора на 
перевозку груза морем и заполнении соответствующего коносамента (bill of lading (BL)) следует обратить внимание на наличие 
на обратной стороне коносамента, на которой прописываются его порядки и условия (terms and conditions), Первостепенной 
Оговорки (Paramount Clause) в разделе ответственности перевозчика (carrier’s responsibility). Данная оговорка содержит 
привязку конкретной перевозки товаров к нормам либо Гаагских Правил (The Hague Rules), либо Гаагско-Висбюнских Правил 
(The Hague-Visby Rules), либо Гамбургских Правил (The Hamburg Rules), либо Роттердамских Правил (The Rotterdam Rules), 
каждые из которых предусматривают свои уловия и пределы ответственности перевозчика в случае возникновения утраты 
или недоставки, недостачи, повреждения товаров или задержки при их перевозке. 
 
Если всё же, несмотря на должное отношение к грузу со стороны перевозчика, произошли его утрата, недостача или 
повреждение, владелец или получатель груза при его получении должен незамедлительно обеспечить освидетельствование 
данного факта. С этой целью ему необходимо:- (i) осмотреть внешнее состояние полученного груза; (ii) внести свои замечания 
в соответствующий сопроводительный транспортный документ, которые должен подписать и соответствующий представитель 
перевозчика (например, водитель транспортного средства); (iii) даже если нет до конца уверенности в повреждении груза, но 
есть основания предполагать это, необходимо также внести свои замечания в соответствующий сопроводительный 
транспортный документ, которые должен подписать и соответствующий представитель перевозчика (например, водитель 
транспортного средства); и (iv) сфотографировать видимые повреждения груза, исключить дальнейшее перемещение груза и 
принять все меры к ограничению его дальнейшего повреждения. 
 
При возникновении потери, недостачи или порчи груза при транспортировке и отсутствии при этом оснований, 
освобождающих перевозчика от ответственности, владелец груза должен незамедлительно известить перевозчика и в 
отведённый для этого срок выставить ему претензию в письменной форме – Рекламацию (или Претензионное Письмо (Claim 
Letter)) посредством отправки заказного письма (registered letter). Если груз был застрахован, то данная рекламация 
перевозчика, должна быть зарегистрирована и в страховой компании, страховавшей этот груз; а в зависимости от степени 
повреждения (extent of the damage) груза, физический осмотр (physical inspection) может быть произведён и независимым 
обследователем (или сюрвейером (surveyor)). Вместе с рекламацией владелец груза должен предоставить перевозчику 
подписанные копии соответствующего бронирования (booking) и соглашения о перевозке груза, счётов-фактур (invoices), 
соответствующих накладных документов и фотографии повреждений на данный груз. Владелец груза должен предпринять все 
меры для как можно скорейшего осмотра груза, поскольку рекламация в письменной форме должна быть выставлена им в 
срок, не превышающий соответствующим международным законодательством лимитов времени, отведённого для этой цели. 
В случае невыставления в должный срок рекламации владелец груза рискует не получить никакого возмещения за потерю, 
недостачу или порчу груза при транспортировке. Гаагско-Висбюнские Правила, например, предписывают владельцу груза 
незамедлительно заявить об этом перевозчику в письменной форме в порту выгрузки до или во время разгрузки товаров из 
контейнера; если же повреждения товаров оказались при этом не видимыми, то заявление должно быть подано в течение 3 
дней с момента выдачи груза; если же владелец груза по каким-либо причинам не заявил об этом в письменной форме в 
установленные сроки, то груз считается доставленным перевозчиком в соответствии с его описанием, сделанным в 
коносаменте, то есть ‘в хорошем по внешнему виду состоянии’. В случае нанесения ущерба грузу по вине перевозчика 
Гаагско-Висбюнские Правила предусматривают также для владельца груза возможность не подавать заявление в письменной 
форме, если данный факт был засвидетельствован при выгрузке и разгрузке товаров совместным актом, составленным с 
задействованным обследователем (или сюрвейером (surveyor)) или инспектором; срок исковой давности в данном случае 
составляет 1 год. Что можно предпринять владельцу груза для получения максимальной суммы компенсации от перевозчика, 
не прибегая при этом к страхованию груза? В соответствии с Гаагско-Висбюнскими Правилами владелец груза по 
согласованию с перевозчиком имеет право задекларировать в коносаменте фактическую стоимость груза; и перевозчик в 
данном случае будет нести перед владельцем груза ответственность ад валёрэм (ad valorem), то есть по стоимости в 
переводе с Латинского языка. Ставка фрахта от перевозчика за это может быть более высокой, однако, когда речь идёт о 
перевозке дорогостоящего груза, это может быть вполне уместно. 
 
В зависимости от способа перевозки и места выявления ущерба тексты претензий могут быть разным. Далее в качестве 
примера приводятся типовые выписки из рекламаций. 
 
При выявлении после выгрузки из транспортного средства недостающей партии наземного груза или её части (consignment 
missing, in whole or in part, surface), агенту перевозчика (carrier’s agent) выставляется рекламация следующего содержания:- 
 

10 cases shipped on vessel ... from ... (port of shipment) under 
B/L No. ... dated ... 
 
We regret to inform you that the above consignment (or ... cases, 
numbered ...) has/have been reported short-landed at the time of 
call of m/v ... in ... (port of destination). We would be grateful if the 
necessary enquiries to trace the missing goods could be made 
with all possible haste. 
 
 
 
 
Should your efforts to trace it remain unsuccessful, we would 
have to hold you fully responsible for the loss and would require 
an official short-landing certificate to be issued as soon as 
possible. 

 10 ящиков, отгруженных на судно ... из ... (порт отгрузки) по 
Коносаменту № ..., датированному ... 
 
С сожалением информируем Вас о том, что указанная выше 
партия груза (или ... ящики, пронумерованные ...) при 
выгрузке во время захода торгового судна ... в ... (порт 
назначения) оказалась в меньшем количестве, нежели 
указано в документах. Мы были бы признательны, если бы 
необходимые запросы для отслеживания недостающих 
товаров могли бы быть сделаны со всей возможной 
поспешностью. 
 
Если Ваши усилия по её отслеживанию не возымеют успеха, 
то нам придётся возложить на Вас полную ответственность 
за данную потерю и потребовать, чтобы официальное 
свидетельство о меньшем количестве, нежели было указано 



 
 
We look forward to receiving your further news. 

в документах, было бы выпущено как можно скорее. 
 
В ожидании дальнейших новостей от Вас. 

Примечание:- Копия этого письма и копия ответа на него отправляются также в страховую компанию. 

 
При выявлении после выгрузки в аэропорту прилёта недостающей партии авиационного груза или её части (consignment 
missing, in whole or in part, airfreight), Главе Грузового Департамента (Chief of the Cargo Department) аэропорта прилёта 
выставляется рекламация следующего содержания:- 
 

10 packages airfreighted under AWB ... (give number and initials 
of the carrier:- AF, BA, LH, SR, etc) from ... (airport of dispatch) 
on ... (dated). 
 
 
We regret to inform you that the above consignment (or ... 
package No. ...) has/have not arrived at the airport. We would be 
grateful if the necessary enquiries to trace the missing goods 
could be made with all possible haste. 
 
 
Should your efforts to trace it within ... months remain 
unsuccessful, we would have to hold you fully responsible for the 
loss and would require an official attestation of non-delivery to be 
issued forthwith. 
 
 
We look forward to hearing from you ... 

 10 упаковок, отправленных воздушным транспортом, по 
Авианакладной ... (предоставьте номер и инициалы 
перевозчика:- AF, BA, LH, SR, и так далее) из ... (аэропорт 
отправления) в ... (датировка). 
 
С сожалением информируем Вас о том, что указанная выше 
партия груза (или ... упаковка № ...) не прилетела в аэропорт. 
Мы были бы признательны, если бы необходимые запросы 
для отслеживания недостающих товаров могли бы быть 
сделаны со всей возможной поспешностью. 
 
Если Ваши усилия по её отслеживанию не возымеют успеха 
в течение ... месяцев, то нам придётся возложить на Вас 
полную ответственность за данную потерю и потребовать, 
чтобы официальное удостоверение о непоставке было 
выпущено немедленно. 
 
В ожидании Вашего ответа ... 

Примечание:- Копия этого письма и копия ответа на него отправляются также в страховую компанию. 

 
При выявлении после выгрузки в доках недостающей партии груза или её части (consignment delivered on site in a damaged 
condition) Начальнику (Superintendent) этих доков или Начальнику Портовой Власти (Superintendent of the Port Authority) 
выставляется рекламация следующего содержания:- 
 

10 cases shipped on vessel ... from ... (port of shipment) under 
B/L No. ... dated ... 
 
We regret to inform you that the above consignment (or which 
part of it) which was duly landed from m/s ... cannot be traced in 
the port area. We would be grateful if urgent enquiries could be 
made to trace its present location. 
 
 
 
Should your efforts to find it remain unsuccessful, we would have 
to hold you fully responsible for the loss and would require an 
official attestation of loss to be issued forthwith. 
 
 
We look forward to hearing from you ... 

 10 ящиков, отгруженных на судно ... из ... (порт отгрузки) по 
Коносаменту № ..., датированному ... 
 
С сожалением информируем Вас о том, что указанная выше 
партия груза (или какая её часть), которая была выгружена 
должным образом из торгового судна ..., не может быть 
отслежена в портовой площадке. Мы были бы признательны, 
если бы срочные запросы могли бы быть сделаны для 
отслеживания её текущего местонахождения.  
 
Если Ваши усилия по её поиску не возымеют успеха, то нам 
придётся возложить на Вас полную ответственность за 
данную потерю и потребовать, чтобы официальное 
удостоверение об утрате было выпущено немедленно. 
 
В ожидании Вашего ответа ... 

Примечания:- 
(1) Копия этого письма и копия ответа на него отправляются также в страховую компанию. 
(2) Аналогичное письмо, но с соответствующими необходимыми дополнениями, можно также использовать для недостающей партии груза или её части в случае 
перевозки воздушным путём. 

 
При выявлении в порту или на складе перевозчика партии груза, доставленного в повреждённом виде (consignment reported 
damaged at port or carrier’s warehouse), Начальнику Портовой Власти (Superintendent of the Port Authority) или агенту 
перевозчика (carrier’s agent), соответственно, выставляется рекламация следующего содержания:- 
 

10 cases shipped on vessel ... from ... (port of shipment) under 
B/L No. ... dated ... 
 
We regret to inform you that the above consignment is lying in 
warehouse ... (specify, if known) in a damaged condition. As this 
consignment was accepted for carriage without restriction or 
reservation, we are for carriage without restriction or reservation, 
we are compelled to hold you fully responsible for any loss or 
damage sustained by these goods. 
 
 
We would suggest that you delegate a representative to examine 
the present state of the consignment together with one of our 
representatives, but that the extent of the damage/loss be 
determined upon completion of unpacking and checking in our 
premises, to avoid the possibility of further damages occurring at 
the docks. Please contact this office by telephone to fix an 
appointment and speed up these formalities. 

 10 ящиков, отгруженных на судно ... из ... (порт отгрузки) по 
Коносаменту № ..., датированному ... 
 
С сожалением информируем Вас о том, что указанная выше 
партия груза доступна на складе ... (уточните, если известно) 
в повреждённом состоянии. Поскольку эта партия груза была 
принята к перевозке без ограничения или оговорки и мы 
утвердили перевозку без ограничения или оговорки, то мы 
вынуждены признать Вас полностью ответственными за 
любую утрату или повреждение, нанесённые этим товарам. 
 
Мы предложили бы, чтобы Вы послали представителя для 
досмотра текущего состояния данной партии груза совместно 
с одним из наших представителей, но чтобы степень 
повреждения/убытка была бы определена по окончании 
распаковки и проверки в наших помещениях, для избежания 
возможности дальнейших повреждений, возникающих в 
доках. Пожалуйста, свяжитесь с этим офисом по телефону 



чтобы договориться о назначении и ускорении этих 
формальностей. 

 
При выявлении в месте выгрузки партии груза, доставленного в повреждённом виде (consignment delivered on site in a damaged 
condition), последнему перевозчику выставляется рекламация следующего содержания:- 
 

... package – delivered on ... 
 
Your Delivery Note No. ... 
 
We regret to inform you that the above consignment has been 
delivered to us in a damaged condition, and we confirm hereby 
the reservation expressed on the Delivery Note, reading as 
follows:- 
 
 
We are compelled to hold you fully responsible for any loss or 
damage sustained by these goods. We intend processing with 
unpacking and checking to determine exactly the extent of the 
discrepancies and suggest that you contact his office by 
telephone if you wish to delegate a representative whilst the 
unpacking and checking take place. Failing to hear from you, we 
reserve the right to submit our bill for the cost of the damages. 

 ... упаковка – поставлена на ... 
 
Ваша Нота Поставки № ... 
 
С сожалением информируем Вас о том, что указанная выше 
партия груза была поставлена нам в повреждённом 
состоянии, и настоящим мы подтверждаем оговорку, 
прописанную в данной Ноте Поставки, толкование которой 
следует:- 
 
Мы вынуждены признать Вас полностью ответственными за 
любую утрату или повреждение, нанесённые этим товарам. 
Мы намерены произвести распаковку и проверку для точного 
определения расхождений и предлагаем чтобы Вы связались 
с этим офисом по телефону, если Вы желаете послать 
представителя на время, когда будут производиться 
распаковка и проверка. При неполучении ответа от Вас, мы 
оставляем за собой право выставить наш счёт за 
последствия повреждений. 

 
Стоит также отметить, что владельцу груза, несмотря на предусмотренную международными правилами и конвенциями 
презумпцию виновности перевозчика, при возникновении споров с перевозчиком необходимо предоставлять доказательство 
того, что на момент загрузки и погрузки груз не имел каких-либо повреждений. Согласитесь, что используемые, например, в 
коносаментах такие типовые фразы как:- ‘Получено в хорошем по внешнему виду состоянии’ (‘Received in apparent good order 
and condition’) или ‘Вес, мера, качество, количество, состояние, содержимое и стоимость неизвестны’ (‘Weight, measure, quality, 
quantity, condition, contents and value unknown’), вряд ли дадут какое-то разъяснение в отношении реального состояния груза в 
момент его передачи перевозчику, если только в коносамент не были внесены какие-то оговорки о состоянии данного груза. 
Опять же, заявленные в коносаменте оговорки могут свидетельствовать лишь о видимых повреждениях груза или упаковки. К 
тому же, при использовании в качестве оплаты аккредитива, при появлении в транспортном документе (transport document) 
каких-либо оговорок (clauses) или нотаций (notations) возникнет реальная угроза неоплаты поставляемых товаров, поскольку 
банк будет принимать в расчёт лишь так называемый ‘чистый’ (‘clean’) транспортный документ. Доказательством реального 
изначального качества и количества груза может служить лишь Свидетельство (или Сертификат (Certificate)) Качества и 
Количества, выданное нанятым независимым обследователем (или сюрвейером (surveyor)) при отгрузке товаров по заказу 
владельца груза. Такой обследователь (или сюрвейер) является подготовленным и квалифицированным специалистом, а 
проводимое им обследование, кроме всего прочего, сопровождается инспекцией упаковки и контролем крепежа груза. В 
случае возникновения ущерба по вине перевозчика владельцу груза следует также прибегнуть в месте выгрузки и разгрузки к 
повторному освидетельствованию получаемого груза обследователем (или сюрвейером); а полученное по результатам 
обследования и инспекции Свидетельство (или Сертификат) Качества и Количества получаемого груза, приобщённое к 
Свидетельству (или Сертификату) Качества и Количества на момент отгрузки товаров, будут играть решающую роль в 
доказательстве нанесения ущерба грузу в процессе его перевозки. Плюс ко всему, при оформлении Свидетельства (или 
Сертификата) Качества и Количества получаемого груза обследователь (или сюрвейер) помимо описания повреждений 
производит оценку нанесённого грузу ущерба, которая принимается в расчёт при решении вопроса о сумме выплачиваемой 
компенсации. В случае, если груз был застрахован, страховщик (insurer) для проведения экспертизы нанесённого грузу 
ущерба также задействует независимого обследователя (или сюрвейера) или примет к рассмотрению Свидетельство (или 
Сертификат) Качества и Количества полученного груза, выданное им по заказу владельца груза. 
 
Перевозчики грузов, особенно именитые, хорошо знают требования международных конвенций, правил и законодательных 
норм, касающиеся, в том числе, и лимитов своей ответственности перед владельцем груза, а владельцы грузов не всегда 
могут похвастаться своими знаниями об этом. Владелец груза не должен пренебрегать изучением порядков и условий 
перевозки грузов, особенно если он решил заняться постоянными отгрузками товаров и тем более дорогих. Вооружившись 
детальными знаниями о порядках и условиях перевозки грузов, а также о процедуре возмещения возможного ущерба, 
возникающего при перевозках груза, владелец груза будет чувствовать большую уверенность за свой груз во время его 
перевозки; кроме того, такие знания позволят не допустить многих конфликтов и, возможно, избежать судебные тяжбы. 
 
 
ДОСТАВКА КУРЬЕРСКОЙ СЛУЖБОЙ 

 
Важным элементом в международной торговле хлопком является своевременная и быстрая доставка различных договорных 
документов и образцов хлопкового волокна, предполагаемого к закупке. Если отправить их обычной почтой, то они могут 
пройти в зависимости от расстояний, стран и континентов до месяца и более, и могут даже и вовсе где-то затеряться в пути, а 
курьерская служба доставит их за считанные дни без возможности утери. Стоить, правда, доставка курьерской службой будет 
дороже, но зато она примет своим курьером отправляемые документы или образцы в конторе самого отправителя и доставит 
их курьером самому конкретному лицу получателя, прописанному в накладной. Принимая документы или образцы, 
предназначенные к отправке, курьер оформляет с отправителем накладную, по номеру которой на вэб-сайте курьерской 
службы можно отслеживать местонахождение отправленных документов или образцов на конкретный текущий момент 
времени. 
 
В настоящее время в мире действуют несколько общеизвестных курьерских служб доставки, среди которых (в алфавитном 
порядке):- Дэ.Ха.Эль. Интанациональ Ге.эм.бе.Ха. (DHL INTERNATIONAL GMBH) (часть ведущей мировой почтовой и 



логистической компании – Дойчэ Пост Дэ.Ха.Эль. Груп (DEUTSCHE POST DHL GROUP), входящей в компанию Дойчэ Пост 
А.Ге. (DEUTSCHE POST AG)), И.Эм.Эс. (EMS) (или Экспрэс Мэйл Совис (EXPRESS MAIL SERVICE); международная почтовая 
экспресс служба, являющаяся подразделением Универсального Почтового Союза (UNIVERSAL POSTAL UNION)), ФэдЭкс

®
 

Корпорэйшэн (FEDEX
®
 CORPORATION) (Американская компания мультинациональной курьерской доставки) и её дочернее 

предприятие Ти.Эн.Ти. Экспрэс (TNT EXPRESS) (Нидерландская компания, оказывающая услуги международной курьерской 
доставки), Ю.Пи.Эс.

®
 (UPS

®
) (или Юнайтид Парсэл Сёвис оф Амэрика, Инк. (UNITED PARCEL SERVICE OF AMERICA, INC.); 

объединённая посылочная служба Америки) и другие. 
 
 
СТРАХОВАНИЕ 

 
В жизни каждого из нас могут возникать ситуации, над которыми мы не властны. Понимая это, мы стараемся предусмотреть 
последствия и, по возможности, заранее обезопасить себя от возможных рисков. Но, к сожалению, все наши действия лишь 
снижают возможности проявления рисков, но не позволяют исключить их полностью. Так и страхование не защищает от 
случайностей, а лишь помогает преодолеть их неприятные материальные последствия, которые возникают вследствие 
возникновения стихийных погодных условий, грубого или недолжного обращения с грузом со стороны грузоперевозчиков, а 
также проявления любых других общих опасностей для груза. Если владелец груза пренебрегает получением страхового 
покрытия или обеспечивает слишком малое, то любое повреждение или потеря груза может привести к значительным 
финансовым убыткам. Страховые случаи время от времени происходят где угодно и при каких угодно обстоятельствах, так что 
игнорировать возможность их наступления было бы, по крайней мере, глупо. 
 
Как инструмент обеспечения финансовой стабильности страхование появилось в эпоху торговой революции, когда 
международная торговля и перевозки грузов морем стали мощной индустрией. В период многомесячных плаваний груз вполне 
мог пострадать или даже быть потерян в результате шторма, пожара на судне или пиратских нападений. И тогда появились 
группы людей, соглашавшиеся за сравнительно небольшую плату возместить владельцам рискованных экспедиций убытки, 
понесённые в случае происшествия подобных непредсказуемых событий. Например, в Великобритании, считавшейся в те 
времена ведущей морской державой, торговцы, банкиры и мореплаватели собирались в излюбленной кофейне (coffeehouse) 
Эдвода Лойда (Edward Lloyd), располагавшейся в Лондоне с 1688 по 1692 на Тчаво Стчрит (Tower Street), а затем на Ломбад 
Стчрит (Lombard Street), где в неформальной обстановке заключали свои сделки. Чуть позже это место стало популярным и 
среди страховых агентов (underwriting agents) или андеррайтеров (underwriters), которые за обговариваемую и оплачиваемую 
премию соглашались обеспечить страхование морских судов. В 1696 Эдвод Лойд стал издавать на регулярной основе 
публикацию Новости от Лойда (Lloyd’s News), в которой печаталась информация о движении морских судов и прочие 
интересные новости. Эта публикация стала предвестником Списка Лойда (Lloyd’s List), впервые изданного в 1734. Объединяя 
свои усилия, группы частных страховых агентов стали создавать страховые компании, которые в 1774 году организовали 
ассоциацию и перевели свои операции на Королевскую биржу (Royal exchange). В 1811 было образовано Агентство Лойда 
(Lloyd’s Agency), которое впоследствии стало разрабатывать правила страхования и описания всех возможных оговорок, 
действующих и по сей день. В 1871 контроль над действиями комитета ассоциации был консолидирован с принятием Акта об 
Инкорпорировании (Act of Incorporation), так называемого Акта о Лойде от 1871 (Lloyd’s Act, 1871), который разрешил 
действовать по своему собственному Уставу (Bylaws), приобретать недвижимость и личное имущество и осуществлять все 
свои операции от имени самой корпорации. Но этот акт ограничил рамки действия Лойда, сведя их лишь до морского 
страхования (marine insurance). Принятый в 1911 в Великобритании новый акт позволил агентству осуществлять страхование 
всего, что угодно. В 1982 Парламент Великобритании принял новую редакцию Акта о Лойде (Lloyd’s Act, 1982), заменив ею 
первоначальную редакцию. Во избежание конфликта интересов, новый акт предопределял сумму процента, который может 
иметь брокер у андеррайтера (the amount of interest that a broker may have in an underwriter). Он также создал внешний 
управляющий орган для написания и дополнения регламентов, для формирования дисциплинарного комитета и внутреннего 
суда по апелляциям (internal appeals court). За время своего существования агентство неоднократно меняло место 
расположения своей штабквартиры неоднократно, так в 1928 оно переехало на Лидэнхол Стчрит (Leadenhall Street), в 1957 – в 
новое здание на Лайм Стчрит (Lime Street), а в 1986 – в новое здание, примыкающее к Лидэнхол Макит (Leadenhall Market). 
Последнее здание штабквартиры агентства представляет собой шедевр архитектуры с взмывающим атриумом внутри (soaring 
interior atrium). В конце 1980-х общее число членов Агентства Лойда, занимавшихся выпиской полисов на свой страх и риск, 
превысило 30 000. При этом само агентство, устанавливая и регулируя чёткие финансовые и иные правила и положения в 
отношении высокорискованных специализированных услуг по страхованию морских, автомобильных, авиационных и других 
перевозок, не принимает на себя финансовых обязательств. Все члены агентства объединены в несколько сотен синдикатов, 
в которых насчитывается от нескольких до нескольких сотен членов. Эти синдикаты представлены в Агентстве Лойда 
страховыми агентами, которые и принимают на себя обязательства по страхованию от имени всех членов любого отдельного 
синдиката. Система синдикатов была разработана для управления значительно возросшими объёмами страховых средств, 
поскольку она позволяет распределить страховые риски между всеми индивидуальными членами синдиката. При 
предъявлении страховой претензии, каждый страховой агент несёт ответственность только за свою часть исполняемого 
синдикатом обязательства по возмещению убытков. Члены синдиката, сами не выписывавшие страховых полисов, но 
принимавшие на себя неограниченную ответственность по сделкам, заключённым от их имени страховыми агентами, 
назывались ‘именами’ (‘names’). 
 
Страхование грузов стало родоначальником для многообразия продуктов и услуг, предлагаемых сегодня страховыми 
компаниями во всём мире. Несмотря на то, что в текущей редакции ИНКОТЁРМЗ

®
 страхование груза присутствует лишь в 

двух базисных терминах поставки – CIF и CIP, оно должно подразумеваться всегда, когда продавец и покупатель определяют 
для себя оптимальные условия поставки и момент передачи прав собственности на товар, а значит и риск его утраты или 
повреждения. Следует также отметить, что при уловиях CIF и CIP продавец обязан оформить договор страхования в пользу 
покупателя и оплатить страховую премию. Однако на самом деле, продавец в большинстве случаев оформляет такое 
страхование в свою пользу, а при возможном наступлении страхового случая производит финансовый перерасчёт с 
покупателем посредством выставления кредит нот. Страхование груза (cargo insurance) в процессе транспортировки является 
одной из разновидностей морского страхования (marine insurance), хотя перемещение груза из страны в страну может быть и 
не связано с транспортировкой по морю. Именно страхование груза может стать единственным способом защиты интересов 
грузовладельца при наступлении более или менее вероятных событий, а также форс-мажорных обстоятельств. В любом 
случае, ответ на вопрос страховать или не страховать груз в процессе транспортировки в полной мере возлагается в 
зависимости от условий поставки на продавца или покупателя. На практике участники внешнеэкономичесой деятельности 



часто путают момент перехода рисков с моментом передачи прав собственности на товар. Отчасти это можно объяснить тем, 
что передача прав собственности на товар предполагает и изменение собственника. Момент перехода рисков может 
произойти до передачи прав собственности, например, (а) если покупатель, несмотря на порядки и условия договора, по 
каким-либо причинам отказывается от приёмки поставленного товара, или (б) если продавец договорился с покупателем, что 
сам продавец остаётся собственником товара до момента его полной оплаты в случае удержания прав собственности 
(retention of title). Следует признать, что метод определения передачи прав собственности на товар не был урегулирован и 
Конвенцией Организации Объединённых Наций о Договорах Международной Купли-Продажи Товаров (United Nations 
Convention On Contracts For The International Sale Of Goods), принятой в 1980 и известной также как Венская Конвенция (The 
Vienna Convention), и в законодательствах разных стран рассматривается по-разному. Международная Торговая Палата 
выпустила Публикацию № 546 под названием ’Передача Прав Собственности в Международной Торговле’ (Transfer of 
Ownership in International Trade), которую можно было бы использовать в качестве основополагающей, в том числе и для 
принятия решений продавцом или покупателем в зависимости от порядков и условий договора о страховании груза. Обычно 
грузы страхуются от утраты (loss), повреждения (damage) и задержки в транзите (delay in transit). Текущая публикация 
ИНКОТЁРМЗ

®
 определяет, кто именно несёт риск утраты, недостачи или повреждения, но при этом не определяет, 

освобождается ли соответствующая сторона от обязанности по исполнению порядков и условий договора. Любая из сторон 
может быть освобождена от обязанности исполнения договора на основании его порядков и условий или в исключительных 
случаях на основании норм применимого права. Так или иначе, страхуя груз, следует учитывать и тот факт, что 
ответственность грузоперевозчиков частично ограничивается международными конвенциями, а само покрытие существенно 
отличается от покрытия, используемого при перевозках грузов внутри страны. 
 
При выборе страховой компании целесообразно учитывать возраст страховой компании, её рэйтиньг среди других страховых 
компаний, её совокупный уставный капитал, наличие практики страхования соответствующих объектов страхования, лимит 
собственного удержания рисков или процент собственной ответственности за страхование, а также название и рэйтиньг 
компаний, у которых будет перестрахованы принимаемые риски ответственности. Кроме того, было бы целесообразно 
ознакомиться со статистикой выплаты компенсаций этой компанией по тем или иным страховым случаям. Если у страховой 
компании есть сборы, но отсутствуют выплаты, это свидетельствует либо о том, что данная страховая компания только что 
вышла на рынок и пытается набрать обороты, либо же в ней действует жёсткая политика невыплат по страховым случаям. 
Информация о произведённых выплатах является обязательным показателем многих рэйтиньгов страховых компаний и 
печатается в различных изданиях, специализирующихся на предоставлении информации о страховом секторе экономики. 
Некоторые средства массовой информации предоставляют даже статистику выплат с разбивкой по видам страховых случаев, 
но в данных случаях она публикуется лишь с согласия самих страховых компаний. В конце концов, если действительно 
потратить время на изучение условий договора страхования перед его подписанием и прояснить для себя все спорные 
вопросы, то статистика выплат по страховым случаям не станет столь значимым аргументом в пользу той или иной страховой 
компании, поскольку она не сможет воспользоваться любым формальным поводом для отказа и законных оснований, при 
выполнении страхователем всех условий договора, у неё просто не найдётся. Ряд крупнейших мировых страховых компаний 
имеют свои представительства или дочерние компании во многих странах мира, в том числе и в республиках бывшего СССР. 
Стоит отметить, что они могут работать по ставкам материнских компаний, но не принимать во внимание наличие в этих 
компаниях управляющих, являющихся местными резидентами, не стоит, так как зачастую они работают не по стандартным 
мировым принципам обслуживания клиентов, а по своим собственным. Например, в России бывали случаи, когда вместо 
выплат по страховому случаю они привлекали сотрудников силовых структур, которым ставилась задача ‘закопать’ клиента по 
другим обстоятельствам с тем, чтобы тот, так или иначе, отказался от требования выплаты страхового возмещения. Конечно 
же, если бы это стало достоянием гласности, то такие управляющие были бы уволены из страховой компании и клиенту были 
бы произведены выплаты, но местные компании, нежелавшие идти на обострение отношений с силовыми структурами, 
зачастую отказывались от требования возмещения по страховому случаю, теряя при этом значительные суммы. В такой 
ситуации уместен лишь совет – воспользоваться услугами материнских компаний или компаний, ранее проверенных в 
совместном бизнесе. 
 
К числу крупнейших международных страховых и перестраховочных групп компаний в начале нового тысячелетия относились 
такие транснациональные корпорации и агентства, как Эй.Си.И. Груп Оф Кампэниз Лимитид (ACE GROUP OF COMPANIES 
LIMITED), Альянц Груп (ALLIANZ GROUP), Амэрикэн Интёнэшэнэл Груп Инк. (Эй.Ай.Дьжи.; AMERICAN INTERNATIONAL 
GROUP INC. (AIG)), Авива Пи.Эл.Си. (AVIVA PLC), АКСА Груп (AXA GROUP), Бёкшё Хасэвэй Груп (BERKSHIRE HATHAWAY 
GROUP), Зэ Чаб Груп (THE CHUBB GROUP), Си.Ай.Дьжи..Эн.Эй. Груп Инщурэнс (CIGNA GROUP INSURANCE), СытиГруп 
(CITIGROUP), Си.Эн.Эй. Груп (CNA GROUP), Имплойёз Риинщурэнс Корпорэйшэн (И.Ар.Си.; EMPLOYERS REINSURANCE 
CORPORATION (ERC)), Дьженэрэл Ри Корпорэйшэн (GENERAL RE CORPORATION), Зэ Файнэншэл Сёвисиз Груп Инк. (THE 
HARTFORD FINANCIAL SERVICES GROUP INC.), И.Эн.Хей. Груп Эн.Фэй. (ING GROEP NV), Лойдз Эйдьженси (LLOYD’S 
AGENCY), Маш Энд МэкЛэнэн Кампэниз (MARSH AND MCLENNAN COMPANIES), Мицуи Сумитомо Инщурэнс Груп (MITSUI 
SUMITOMO INSURANCE GROUP), Мьюник Ри (MUNICH RE), Сэнт Пол Груп (ST PAUL GROUP), Свис Ри (SWISS RE), Экс.Эл. 
Инщурэнс (XL INSURANCE), Цюрик Инщурэнс Кампэни (ZURICH INSURANCE COMPANY) и другие. 
 
Чтобы лучше ориентироваться в страховании грузов будущему страхователю (insured или assured) необходимо в первую 
очередь определиться с тем, что и на какую сумму может быть застраховано, вид груза, от чего страхуется и порядок 
возмещения ущерба или выплаты страхового возмещения. Стоимость страхования зависит от многих параметров, но среди 
основных можно было бы выделить следующие:- характер груза, способ его упаковки и погрузки/разгрузки, способ и маршрут 
перевозки, а также календарный период времени перевозки, покрываемые риски, собственное удержание страхователя 
(франшиза) и тому подобное. Страховые компании обычно используют страховые полисы на конкретную перевозку грузов, 
однако при долгосрочной работе с клиентами они используют и генеральные соглашения или, как их ещё называют, открытые 
коверы (open covers) о страховании грузов, по которым будут страховаться все или некоторые грузы, получаемые или 
отправляемые в течение определённого периода времени. В зависимости от условий договора страхование грузов может 
распространяться на грузы, перевозимые любыми видами транспорта или хранящиеся на складах, транспортные расходы, 
расходы по временному хранению грузов, таможенные пошлины и прочее. По способам перевозки и перевалки грузы 
различаются на генеральные (штучные грузы в упаковке или без неё, в том числе и длинномерные (свыше 3 метров) и 
негабаритные), массовые (цемент, щебень, круглый лес, пиломатериалы и тому подобное) и особорежимные (опасные, 
скоропортящиеся и тому подобное). Для оценки основных рисков страховые компании изучают статистические данные по 
анализу причин аварий и разного рода ущербов в ходе транспортировки или хранения тех или иных грузов, в том числе с 
учётом погодных условий и маршрута следования грузов. Для предупреждения рисков страховые компании могут направить 



своих сотрудников на инспекцию портовых сооружений, транспортных терминалов, складских помещений, а также их 
технологического оснащения, на контролирование погрузочно-разгрузочных работ, на консультирование по упаковочным 
материалам и способам транспортировки и в редких и особых случаях на сопровождение грузов. Говоря конкретно о хлопке 
можно указать следующие моменты, на которые стоит обратить внимание при страховании. Во-первых, хлопок является легко 
воспламенимым товаром. Для возгорания и длительного тления внутри кипы достаточно небольшой искры, которая может 
быть вызвана контактом металлических поясов одной кипы с металлическими поясами другой кипы, как в момент погрузочно-
разгрузочных работ, так и во время транспортировки, если кипы смещаются внутри траснпортного средства, например при 
сцепках вагонов на узловых станциях. Во-вторых, в странах Средней Азии с целью приписок искусственно утяжеляли вес кип 
посредством ввода шланга внутрь кипы с последуещей закачкой воды. Кипа в этом случае тяжелеет, а вода и хлопок со 
временем превращаются в почти что окаменелую массу. Но данный внутрикипный дефект можно обнаружить уже только в 
прядильном производстве при раскиповывании. В-третьих, стоит контролировать не только загрузку в транспортное средство, 
но и таможенное оформление этого транспортного средства, а именно пломбирование. Например, в сезон 1995/96 в 
Туркменистане после загрузки хлопкового волокна в вагон представители хлопкозавода предлагали представителю 
покупателя, контролирующему отгрузку, до момента опломбировывания вагона таможенным инспектором отобедать. В это 
время другие представители завода срывали заводскую пломбу и вскрывали вагон. До откровенных краж хлопка дело не 
доходило, а вот подменой высоких сортов низкими некоторые не чистые на руку дельцы занимались довольно часто, пока не 
попадались. После обеда представитель покупателя в присутствии представителя хлопкозавода дожидались таможенного 
инспектора, который оформлял пломбирование вагона с хлопком уже другого, более низкого качества. Ни таможенник, ни 
представитель покупателя о подмене не догадывались, а в место назначения приходил хлопок другого сорта и более 
дешевый. Что касается краж хлопкового волокна, то тут можно отметить следующие примеры. В 1996/97 в Латвии стал 
пропадать хлопок (до 20 кип) из 40-футовых контейнеров. Технология кражи выглядела следующим образом:- водитель шасси 
(контейнеровоза), на которое устанавливался контейнер для транспортировки с таможенного склада в порт для погрузки на 
судно, вывозил оформленный таможней контейнер в лесополосу, где его уже дожидались подельники. Там на месте у 
контейнера отворачивались дверные петли и снималась дверь, не нарушая при этом пломб. После выгрузки кип 
производилась обратная операция. Происходило это недолго, владельцы контейнеров быстро ‘разобрались’ что к чему и 
полностью разрешили эту проблему. В 2004 хлопок стал пропадать из вагонов, адресованных из стран Средней Азии в другие 
направления. После разбирательств Латвийская транспортная полиция пришла к выводу, что кражи происходили после 
взламывания пломб с последующим внутренним склеиванием троса пломбы с самой пломбой. Кроме того, следует учитывать 
тот факт, что на пограничных железнодорожных станциях перехода имелись электронные весы, взешивавшие проходящие 
вагоны. Посредством сверки документов, шедших с вагоном, и документов о взвешивании загруженых вагонов, выяснялось, 
на территории какой из стран транзита конкретного груза происходило хищение. Далее дела расследования передавались в 
соответствующие органы этой страны. Дольше всего такие хищения происходили в Казахстане, пока там не отдали под суд 
начальника одной из крупных узловых железнодорожных станций. 
 
В настоящий момент правила страхования и описания всевозможных оговорок издаются с учётом Английского Права и 
Практики (English Law and Practice) под эгидой Института Лондонских Страховщиков (THE INSTITUTE OF LONDON 
UNDERWRITERS), созданного в Лондоне 1884-Июнь-05, и имеют название Институтских Грузовых Оговорок (THE INSTITUTE 
CARGO CLAUSES, 1982-January-01), при этом принимаются во внимание и правила под названием Институтская 
Классификационная Оговорка (ИКО) (THE INSTITUTE CLASSIFICATION CLAUSE (ICC), 1992-April-13). Под 
классификационными сообществами (classification societies) понимаются следующие:- Lloyd’s Register, American Bureau of 
Shipping, Bureau Veritas, China Classification Society, Germanischer Lloyd, Korean Register of Shipping, Maritime Register of 
Shipping, Nippon Kaiji Kyokai, а также по генеральному соглашению (general agreement) – Norske Veritas и Registro Italiano. Но 
кроме Английского Института Грузовых Оговорок, существует также Американский Институт Грузовых Оговорок (THE 
AMERICAN INSTITUTE OF CARGO CLAUSES), издаваемый Американским Институтом Морских Страховщиков (THE 
AMERICAN INSTITUTE OF MARINE UNDERWRITERS). Эти оговорки используются, главным образом, Американскими 
страховыми компаниями при заключении договоров со своими клиентами. Кроме упомянутых выше сообществ, существует 
также международное объединение страховых компаний, занимающихся представлением интересов международных 
страховых компаний, – Международный Союз Морского Страхования (МСМС) (INTERNATIONAL UNION OF MARINE 
INSURANCE, сокращённо – IUMI, http://www.iumi.com). Решение о создании самого союза было принято во время 
учредительного собрания представителей международных страховых компаний, состоявшегося в Берлине, Германия с 8-го по 
11-е Января 1874. В настоящее время штабквартира этого союза расположена в Цюрихе, Швейцария. 
 
С учётом правил страхования грузов – Институтских Грузовых Оговорок (ИГО) (THE INSTITUTE CARGO CLAUSES, 
сокращённо – ICC), страхование грузов может быть выполнено с использованием одной из трёх таких оговорок, а именно:- ICC 
Clauses A (All Risks или Full Cover – с ответственностью за все риски или полное покрытие), ICC Clauses B (With Particular 
Average или Intermediate Cover – с ответственностью за частную аварию или промежуточное покрытие), ICC Clauses C (Free Of 
Particular Average или Minimum Cover – без ответственности за повреждения или минимальное покрытие). Оговорку ‘Все 
Риски’ нельзя истолковывать дословно от всего. Несмотря на утверждение ‘Все риски’, оговорка А исключает повреждение 
или гибель груза от всякого рода военных действий, орудий войны, пиратских действий, конфискации, ареста или уничтожения 
по требованию властей, воздействие радиации, умысла и грубой неосторожности страхователя или его представителей, 
нарушения установленных правил перевозки, пересылки и хранения грузов, несоответствия упаковки, воздействие трюмного 
воздуха или особых свойств груза, огня или взрыва (если без ведома страховщика на судно одновременно были погружены 
вещества, опасные в отношении возможности взрыва и самовозгорания), недостачи груза при целостности наружной упаковки 
(недовложения), повреждения грызунами, червями или насекомыми, замедления в доставке груза и падения цен. 
Перечисленные исключения относятся также и к двум другим оговоркам B и C. Кроме того, эти оговорки исключают и ряд 
других рисков, в связи с чем и ставка страхования по ним уменьшается. Но вместе с тем, и эти риски могут быть застрахованы 
за дополнительную плату. Следует также учитывать, что практически все полисы и соглашения имеют пункт о франшизе 
(franchise). Это тоже своего рода исключение из возмещения убытков при наступлении страхового случая. Дело в том, что 
страховая компания не будет производить при страховом случае выплат по убыткам, не превышающим оговорённой суммы, 
но выплатит всё возмещение, превышающее эту сумму. Следует иметь в виду, что франшиза бывает двух видов:- 
безусловная и условная. Безусловная франшиза всегда вычитается из суммы страхового возмещения, условная франшиза 
предусматривает полное возмещение при страховом случае, но только если сам ущерб превысит величину франшизы. 
Страховые компании используют франшизу с целью избежания больших административных затрат при выплате мелких 
возмещений, предоставляя при этом владельцу груза возможность полного получения более значительных возмещений. Что 
же касается термина ‘Авария’, тут следует сделать следующие разъяснения. Обычно под Аварией понимаются любые 



поломки, которые могут произойти с оборудованием и сооружениями на суше, с транспортными средствами на море (поломки, 
взрывы, пожары, столкновения судов, посадка на мель и тому подобное). Однако, в морском праве под термином ‘Авария’ 
понимается не само происшествие, а убытки и расходы, причинённые этим происшествием морскому предприятию. Эти 
убытки делятся на убытки общей аварии (general average), которые распределяются между всеми участниками морского 
предприятия, и частной аварии, которые падают на владельца повреждённого имущества. Убытком по общей аварии 
признаются убытки, понесённые вследствие произведённых намеренно, разумно и чрезвычайных расходов, взносов или 
пожертвований в целях спасания судна, фрахта и перевозимых на судне грузов от общей для них опасности. Если не 
окажется, что хотя бы одного из этих условий, то убыток будет признан частной аварией. Убытки общей аварии 
распределяются между судном, грузом и фрахтом пропорционально их стоимости. Убытки по частной аварии несёт владелец 
того имущества, на которое они пришлись, или тот, кто ответствен за их причинение. Страховщик же, как правило, несёт 
ответственность за убытки только в пределах страховой суммы. Однако убытки общей аварии возмещаются даже в тех 
случаях, когда общая сумма выплат может превысить страховую сумму. Чтобы нагляднее понять разницу между данными 
оговорками, приводится таблица ответственности за те или иные риски для разных форм страхового покрытия:- 
 

РИСКИ / RISKS 
Insitute Cargo Clauses 

A B C 

Посадка на мель, выброс на берег, потопление, опрокидывание 
Stranding, Grounding, Sinking or Capsizing 

Да 
Yes 

Да* 
Yes*

 
Да* 
Yes* 

Опрокидывание или сход с рельсов наземного транспортного средства 
Overturning or Derailment of Land Conveyance 

Да 
Yes 

Да* 
Yes* 

Да* 
Yes* 

Столкновение судна или плавучего средства с другим судном или плавучим средством 
Collision of Ship or Craft with another Ship or Craft 

Да 
Yes 

Да* 
Yes* 

Да* 
Yes* 

Столкновение судна, плавучего средства или транспортного средства с чем угодно, но не с судном 
или плавучим средством (за исключением воды, но не льда) 
Contact of Ship, Craft or Conveyance with anything other than Ship or Craft (excludes Water but 
not Ice) 

Да 
Yes 

Да* 
Yes* 

Да* 
Yes* 

Выгрузка товара в порту убежище 
Discharge of Cargo at Port of Distress 

Да 
Yes 

Да* 
Yes* 

Да* 
Yes* 

Пожар или взрыв 
Fire or Explosion 

Да 
Yes 

Да* 
Yes* 

Да* 
Yes* 

Землетрясение, извержение вулкана, удар молнии 
Earthquake, Volcanic Eruption or Lightning 

Да 
Yes 

Да* 
Yes* 

Нет 
No 

Умышленное повреждение 
Malicious Damage 

Да 
Yes 

Нет** 
No** 

Нет** 
No** 

Кража / Мелкая кража 
Theft / Pilferage 

Да 
Yes 

Нет 
No 

Нет 
No 

Жертвование по общей аварии 
General Average Sacrifice 

Да 
Yes 

Да 
Yes 

Да 
Yes 

Сброс за борт (с целью восстановления плавучести и остойчивости судна) 
Jettison 

Да 
Yes 

Да 
Yes 

Да 
Yes 

Смытие волной за борт (для палубного груза) 
Washing Overboard (deck cargo) 

Да 
Yes 

Да 
Yes 

Нет 
No 

Военные риски (за исключением пиратства) 
War Risks (except Piracy) 

Да 
Yes 

Нет 
No 

Нет 
No 

Захваты на море (за исключением военных рисков) 
Takings at Sea (except War Risks) 

Да 
Yes 

Нет 
No 

Нет 
No 

Проникновение морской, речной или озёрной воды в судно, плавучее средство, трюм, транспортное 
средство, контейнер, контрейлер или место хранения груза 
Sea, River or Lake Water entering Ship, Craft, Hold, Conveyance, Container, Liftvan or Place of 
Storage 

Да 
Yes 

Да 
Yes 

Нет 
No 

Убытки в результате сброса за борт при погрузке/выгрузке (полностью только сами потери) 
Loss overboard during Loading/Discharge (total loss only) 

Отсутс
твует 
n/a 

Да 
Yes 

Нет 
No 

Любые неуказанные риски физических убытков или повреждений 
Any risks of physical loss or damage not specified 

Да 
Yes 

Нет 
No 

Нет 
No 

Примечания:- * Общая статья 1.1 в Оговорках В и С требует чтобы убытки или повреждения были бы резонно соотнесены с причиной повреждения / Common 
Clause 1.1 of the B and C Clauses requires the loss or damage to be reasonably attributable to the cause of damage 
** Может быть выкуплен обратно / Can be bought back 

 
Если кто-то полагает, что страхование груза в пути может быть дорогостоящим мероприятием, то он, либо ошибается, либо 
работает со страховой компанией, у которой явно ‘большой аппетит’. Средняя ставка страхования груза в пути от всех рисков 
у ведущих мировых страховых компаний составляет в среднем 0.3%, хотя в зависимости от условий она может начинаться и с 
0.1%. Если хлопок, прибыв в место назначения, поступает для дальнейшего временного хранения на складе, то было бы 
уместным застраховать его от всех рисков при нахождении на этом складе. В этом случае, будьте готовы предоставить 
страховой компании полную информацию о складе и его оснащении всевозможным оборудованием и системами. Более того, 
страховая компания пошлёт своего представителя осмотреть этот склад и его оснащение на предмет возможности 
предоставления страхования груза при хранении на этом складе. Средняя ставка такого вида страхования также составляет 
0.3%, хотя в зависимости от условий она может начинаться и с 0.1%. Большинство страховых компаний страхуют риски 
клиентов на условии стоимость груза или товара плюс 10%, то есть в страховое покрытие закладывается возможная 
упущенная выгода клиента в размере 10% стоимости груза или товара. Другими словами, при наступлении страхового случая 
страховая компания выплачивает клиенту стоимость груза или товара плюс 10%. Бывают случаи, когда страховые компании 
предлагают к возмещению не деньги, а товар эквивалентного качества и количества. Такое условие должно быть оговорено в 
договоре со страховой компанией. В любом случае следует учитывать тот факт, что стоимость страхового полиса несравнима 
со стоимостью груза и нервов его владельцев. Взаимоотношения сторон при наступлении страхового случая обязательно 
регламентируются в самом полисе и предполагают необходимость выполнения ряда формальностей и предоставления 



различных по характеру документов в подтверждение наличия страхового случая. В этой связи грамотно оформленный 
страховой полис имеет параграф об урегулировании страховых претензий и их возмещении (claim settlement), который 
прописывает все нюансы и процедуру выставления и работы с этими страховыми претензиями. В тех случаях, когда компания 
не имеет в стране импортёра своего представительства или дочерней компании, претензии по случившимся страховым 
случаям должны направляться непосредственно в офис компании, выписавший данный страховой полис, или агенту по 
урегулированию претензий (settlement agent), указанному в страховом полисе. Агенты по урегулированию претензий имеют, 
как правило, огромный опыт работы и зачастую являются агентами по урегулированию претензий для многих известных и 
неизвестных страховых компаний из различных стран мира. Остаётся лишь довериться профессионалам. 
 
Террористические акты в Нью Йорке и Вашингтоне, осуществлённые в США 11 Сентября 2001, повлияли на тарифную 
политику страховых компаний в отношении целого ряда грузовых маршрутов, проходящих или касающихся территорий с 
нестабильной ситуацией в плане военных действий или возможного совершения террористических актов. Например, в ставку 
за морское страхование грузов от всех рисков были введены дополнительно военные и террористические риски, и в 
результате сама ставка в ряде случаев увеличилась до 2%. Но опять же, эти нововведения коснулись только вышеуказанных 
маршрутов. Стоит отметить, что Лондонский рынок перестрахования также отреагировал на события в США и с 24 Сентября 
2001 поднял ставку перестрахования военных рисков при перевозке грузов морскими судами и самолетами с 0.0275% до 
0.05%. 
 
Выбирая страховую компанию, следует поинтересоваться у её сотрудников, перестраховывает ли она принимаемые на себя 
риски и, если перестраховывает, то у кого и в каком объёме. Это немаловажный момент выбора партнёра по страхованию 
поскольку, чем выше гарантия возмещения средств на случай наступления страхового события, тем, в конце концов, в 
большей безопасности может находиться владелец застрахованного груза. Не каждая даже крупная страховая компания 
может позволить себе удерживать все риски по страхованию. Как правило, она определяет себе лимит собственного 
удержания рисков, а оставшуюся долю перестраховывает у одной или нескольких перестраховочных компаниях. К концу 
прошлого тысячелетия в мире функционировали два ведущих и самых крупных центра перестрахования:- Агентство Лойда в 
Лондоне, Соединённое Королевство и сообщество перестраховочных компаний, зарегистрированных на Бермудских островах. 
Причём, Бермудский центр стал набирать силу с конца 1980-х, когда у Агентства Лойда стали возникать серьёзные 
финансовые проблемы. В начале нового тысячелетия между Лондонским и Бермудским центрами перестрахования 
развернулась нешуточная конкуренция. К Лондонскому центру всё чаще и чаще стали предъявлять претензии многие 
страховые компании с мировым именем. Клиенты стали требовать от Агентства Лойда реорганизации структуры центра с тем, 
чтобы состоящий из 62 синдикатов страховщиков центр модернизировал, расширил и вовремя выдавал соответствующие 
документы в письменной форме по заключённым в устной форме договорам с этими клиентами. Дело в том, что сам центр к 
этому времени превратился в, своего рода, место для проведения торгов по перестрахованию части воздушных, морских или 
промышленных рисков, в ходе которых 2 000 страховых брокеров по поручению своих корпоративных и частных клиентов 
ежедневно обходили атриум торгового зала футуристически выглядящего стального здания Лойда и заключали устные 
договорённости, иногда подкреплявшиеся расписками с обещением предоставления готового документа в неопределённом 
будущем. Множество клиентов Лойдз так никогда и не получают официальных страховых договоров или полисов страхования. 
Те же договоры, которые оформляются, могут быть выполнены с ошибками, о которых свидетельствует даже местое 
Управление по Регулированию Финансовых Услуг (Financial Services Authority). Среди таких ошибок встречаются неверная 
стоимость страхуемых объектов, неверные даты начала действия договоров или полисов, неточные ссылки на законы, 
применяемые в случае возникновения споров, и другие. Такие ошибки бывали и ранее, например в 1788 один Английский 
судья сделал выговор страховым брокерам из Агентства Лойда за неаккуратность в работе. В начале нового тысячелетия 
процесс подачи страховых требований выглядел следующим образом:- каждое утро по рабочим дням грузовик, заполненный 
папками со страховами требованиями, весящими приблизительно 3.6 тонн, отправлялся из Лондонского Сити в часовой путь к 
центру обработки данных. В этом центре обработки операторы вручную заносили в компьютер данные из страховых 
требований. В 2002 Агентство Лойда стало внедрять среди своих участников компьютерный процесс подачи страховых 
требований, но к концу 2005 всего лишь 10% полисов обрабатывалось без участия операторов и машинисток. 
Многочисленные ошибки, высокая стоимость и неопределённость, создаваемая устаревшими бюрократическими методами 
работы, стали ставить под угрозу лидирующее положение Лондонского центра перестрахования рисков даже, несмотря на то, 
что его финансовые показатели продолжали оставаться достаточно хорошими. Стоит также отметить, что в период с 1990 по 
2005 Лондонский рынок страхования и перестрахования по меньшей мере дважды был близок к краху. Целая серия 
финансовых скандалов, последовавшая с конца 1970-х, привела к тому, что с конца 1980-х у Агентства Лойда и многих других 
страховых компаний стали возникать серьёзные финансовые проблемы. Дело в том, что они столкнулись с громадным числом 
страховых претензий (claims), вызванных участившимися на тот момент времени природными катастрофами (natural disasters) 
и катастрофами, вызванными действиями человеческого фактора (man-made disasters). Среди основных проблем, вызванных 
человеческим фактором, в США в то время были многочисленные претензии, связанные с ухудшением здоровья граждан из-
за проживания или длительного нахождения в помещениях, стены или перегородки которых, были произведены из асбеста 
(claims for illnesses blamed on asbestos). Причём часть этих претензий относилась к страховкам, оформленным в 1920-е и 30-е 
годы. Защищая интересы жертв и псевдожертв асбеста, некоторым ушлым адвокатам удалось организовать на этом 
настоящий бизнес и сколотить даже целые состояния. Эти адвокаты выдвигали иски даже от тех людей, которые проживали в 
домах, использующих асбест, но у которых отсутствовали какие бы то ни было развившиеся медицинские симптомы 
заболеваний от близкого нахождения с асбестом. Так называемые Асбестовые Претензии превратились в настоящую 
головную боль всех ведущих страховых компаний. Агентство Лойда, продававшее к этому времени на рынке США порядка 30–
40% своих страховок, совместно с другими страховыми компаниями были вынуждены вступить в переговоры с Конгрессом 
США о создании фонда, который мог бы ограничить их убытки от возмещения асбестовых претензий. Но стороны не смогли 
договориться о размере лимита и контрибуции страховых компаний. В результате при долгосрочных страховых обеспечениях 
у страховщиков имущества от случайных происшествий (property casualty insurers) продолжали возникать серьёзные 
финансовые затруднения. Многие страховые компании, в том числе и из Агентства Лойда, были вынуждены переписывать 
заново свои полисы, существенно ограничивая период ответственности по ним. И как логическое завершение всего этого, по 
итогам 1992 убытки Агентства Лойда составили 12 миллиардов Долларов США. Для участников международного рынка 
страхования это был шок. Многие поколения инвесторов, вкладывая свои средства в Лойда, получали значительную отдачу, 
поскольку считалось, что у этого агентства не может быть проблем с оплатой по страховым случаям любого характера. Всё 
это привело к возникновению серьёзных проблем у вкладчиков агентства. Множество частных инвесторов Агентства Лойда 
просто обанкротилось, причём кое-кто из них, оказавшись на нуле, покончил жизнь самоубийством. Настолько драматичной 
была ситуация с долгами. Чтобы исключить возможность полного разорения, так называемых, ‘имён’, в 1993 агентство 



изменило политику распределения ответственности по страховым обязательствам. Согласно новому положению 
персональная ответственность ‘имён’ отныне ограничивалась 80% от совокупного дохода по страховым премиям за 
последние четыре года. Убытки, превышавшие этот лимит, подлежали возмещению из фонда ежегодных членских взносов 
(annual levy) всех ‘имён’ – членов синдиката. Несмотря на все предпринятые шаги, ситуация оставалась критической, что 
побудило Агентство Лойда создать в 1996 самостоятельную компанию Эквитэс Лимитид (EQUITAS LIMITED), взявшую на себя 
долги агентства и предоставившую самому агентству второй шанс начать с нуля. В формировании уставного капитала 
компании приняли участие практически все оставшиеся инвесторы агентства. В течение последующих десяти лет Агентству 
Лойда постепенно удалось восстановить свои силы, и, начиная с 2002, оно вновь стало приносить прибыль. Вторая половина 
1990-х и самое начало 2000-х были характерны ещё и тем, что этому синдикату удалось уйти от зависимости в отношении 
многочисленных частных инвесторов (individual investors). Если к середине 1990-х их число достигало 34 000, то к началу 2006 
число частных инвесторов сократилось до 1 500. Кроме того, объёмы инвестиций частных инвесторов в агентство также были 
ограничены. Большинство капиталов, начиная с 1993, стало поступать в Агентство Лойда от крупных корпораций и 
институциональных инвесторов (institutional investors). Тогда же Агентством Лойда было впервые узаконено их участие в 
выписке страховых полисов. Казалось, что всё вернулось на круги своя, но в 2005 синдикат в очередной раз оказался в 
убытках, на этот раз в размере 100 миллионов Долларов США. Источником этих убытков стали выплаты по страховым 
случаям, вызванным очередной серией ураганов и других катастроф. В ходе череды непрекращавшихся тяжб по старым 
претензиям 21 Октября 2006 стало светлым и знаменательным днём в истории Агентства Лойда. Именно в этот день в 
издании Деловой День (Business Day) появилась статья о планах всемирно известного и невероятно удачливого 
Американского инвестора Ворэна И. Бафита (Warren E. Buffett) приобрести за 7 миллиардов Долларов США через свою 
холдинговую компанию Бёкшё Хасэвэй Груп (BERKSHIRE HATHAWAY GROUP) (а в ней через дочернюю компанию Нэшэнэл 
Индэмнити Кампэни (NATIONAL INDEMNITY COMPANY)) старые асбестовые претензии к Лойду на сумму 15.7 миллиардов 
Долларов в обмен на выплаты и контроль над резервами компании Эквитэс по этим претензиям в размере 9 миллиардов 
Долларов. Международное рэйтиньговое агентство Стэндод Энд Поз (STANDARD & POOR’S) немедленно отреагировало на 
это, повысив прогноз финансовой устойчивости Лойда до ‘позитивного’. Таким образом, в тот день тень многомиллиардных 
долгов по возмещению асбестовых и других претензий, висевшая над Агентством Лойда почти три десятилетия, наконец-то 
рассеялась. Фактически Бафит выкупил у Лойда все долги по страховым полисам, выписанным до 1992, преемником которых 
была на тот момент компания Эквитэс. Журналисты поинтересовались у Бафита, что побудило его пойти на риск (take a 
gamble), поскольку эти огромные долги могли бы запросто утянуть на дно и его компанию. Бафит ответил им, что не надеется 
сорвать куш (make a killing) от этой сделки, и что она действительно может привести его компанию к серьёзным убыткам, 
поскольку никто до конца не осознаёт того, с чем может столкнуться в решении такого вопроса. И, тем не менее, он 
предполагал, что на самом деле имелись все предпосылки для извлечения из этой сделки определённой прибыли. По его 
мнению, страхование таит в себе массу сюрпризов, которые и побуждают людей приобретать страховки. По утверждению 
аналитиков, Бафит расчитывал на получение многомиллионной прибыли за счёт договорённостей о текущих выплатах 
меньших сумм по заявленным исковым требованиям, либо о выплатах полных сумм, но в рассрочку до 30–40 лет. Средства, 
не задействованные в немедленных выплатах, он собирался инвестировать в другие проекты. Фактически, для него такие 
средства были свободным капиталом (the float). На данный момент империя Ворэна Бафита под названием Бёкшё Хасэвэй 
Груп насчитывает более 50 дочерних предприятий, вовлечённых в сферу страхования и инвестиций. Сам же Ворэн И. Бафит 
по мнению мировой прессы является вторым среди самых богатых людей в мире и первым по удачливости инвестором. Как и 
в случае с агентством Лойда, перестраховочная компания Бафита Нэшэнэл Индэмнити Кампэни специализируется на 
продаже настолько высоко рискованных страховок (например, от последствий землетрясений, ураганов и террористических 
атак), что едва ли кто ещё из страховиков отважится на такое. Так, по утверждению самого Ворэна Бафита, спустя неделю 
после известных террористических атак на здания Международного Торгового Центра в Нью Йорке в Сентябре 2001, ему 
удалось получить 750 миллионов Долларов от одной лишь сделки по страхованию некой международной авиакомпании от 
случаев смерти, увечий и порчи имущества на земле в случае крушения воздушного судна по вине террористов. А от одной из 
сделок по перестрахованию рисков страховой компании от потенциальных исков в сезон ураганов его доход составил 1.5 
миллиарда Долларов. При этом, ни в том ни в другом случае, страховых случаев не наступало. 
  
В Декабре 2004 власти по регулированию финансовых услуг предупредили Агентство Лойда, что если оно не исправится и не 
начнёт вовремя доставлять оформленные в письменной форме договоры и полисы, то к нему будут применены меры 
воздействия. В ответ на это в конце Апреля 2005 комитет Агентства Лойда разработал план реформ, расчитанный на два 
года. В это же самое время конкурирующие перестраховочные компании, зарегистрированные на Бермудских островах, 
пытались сыграть на слабых сторонах Лондонского центра, переманивая к себе крупных корпоративных клиентов и 
акцентируя внимание на оперативности оформления страховых договоров и полисов. Следует отметить, что как такового 
Бермудского центра перестрахования не существует, поскольку эта юрисдикция используется лишь для регистрации 
компаний в связи со своим льготным налогообложением страховой и перестраховочной деятельности. На самом деле, среди 
зарегистрированных на Бермудах штабквартир крупнейших мировых перестраховочных компаний, можно встретить кого 
угодно, и Американских, и Японских, и Европейских представителей, использующих регистрационный адрес (в ряде стран 
понимается как юридический адрес) лишь в целях налогового планирования. В 2006 несколько крупных перестраховочных 
компаний из Агенства Лойда перевели свои головные офисы из Лондона на Бермуды. А с этим стоило бы считаться Лондону, 
начавшему примерять к тому времени статус финансовой столицы мира. К тому моменту Британскую столицу всё активнее 
стали обживать хэдьж фонды, а количество проведённых первичных размещений акций превысило аналогичный параметр по 
Нью Йорку. Стоит отметить, что Бермудский центр в начале 2000-х специализировался, главным образом, на 
перестраховании рисков, связанных с природными катастрофами, и спрос на такие услуги рос невероятными темпами. По 
данным местного финансового регулирующего агентства BMA, порядка 40% перестрахования рисков природных катастроф в 
США приходилось на Бермудские перестраховочные компании. За несколько лет нового тысячелетия их страховые премии 
выросли почти что вдвое. Несмотря на всё это, Бермудский центр перестрахования по мнению многих специалистов и 
аналитиков ещё не скоро смог бы всерьёз конкурировать с Лондонским центром. В качестве подкрепления своих доводов они 
приводили два неоспоримых факта:- (а) Лондонский центр страхует и перестраховывает более разнообразные риски, нежели 
Бермудский; и (б) Агентство Лойда располагает общим фондом на 3.7 миллиардов Долларов США, что освобождало 
Лондонских перестраховщиков от замораживания значительных средств на своих банковских счетах на случаи возникновения 
природных катастроф. 
 
При возникновении страхового случая (если груз был застрахован) страховая компания выплатит страхователю (assured или 
insured) причитающуюся сумму. А страхователь, если это продавец, и если страховой случай наступил до момента поставки 
груза покупателю, и если в соответствии с условиями договора на поставку продавец не станет обязанным поставить 



недостающее количество груза, должен будет вернуть ранее выплаченную сумму, эквивалентную стоимости 
недопоставленного или испорченного в результате наступления страхового случая груза или выставить покупателю кредит 
ноту или кредитовый билет (credit note) на соответствующую сумму во избежание дальнейшей переплаты по договору в 
случае с отсроченным платежом. 
 
 
СКЛАДИРОВАНИЕ 

 
Хлопковое волокно довольно стойко в отношении воздействия слабых кислот и щёлочей, а также длительного воздействия 
воды и воздуха. Медленное разрушение волокна происходит под действием прямых солнечных лучей, а также различных 
Грибов и Бактерий; кроме того, хлопок легко возгорается. Хлопковое волокно содержит в себе определённое количество 
влаги. Увеличение влажности и температуры окружающего воздуха во время хранения вызывает увлажнение хлопка, а 
уменьшение влажности и температуры окружающего воздуха – снижение уровня влажности или попросту высыхание 
хлопкового волокна. По этим причинам хлопковые склады должны быть сухими, хорошо проветриваемыми и оснащёнными 
необходимыми средствами противопожарной безопасности и пожаротушения, а всеми работниками и посетителями складов 
должны неукоснительно соблюдаться все меры и правила противопожарной безопасности. 
 
Во времена существования СССР хлопковое волокно перед непосредственным вывозом за пределы этой страны 
складировалось на специализированных хлопковых перевалочных базах, размещавшихся в портах и на железнодорожных 
станциях пограничных переходов. После развала СССР данные перевалочные базы были преобразованы в так называемые 
таможенные склады. Следует иметь в виду, что в большинстве бывших республик Советского Союза под Таможенным 
Складом (Customs Warehouse) почему-то понимается тип склада, который во всём остальном мире считается Складом, 
Обеспеченным Гарантией (Bonded Warehouse), или Складом С Банковской Гарантией Обеспечения Уплаты Таможенных 
Платежей И Санкций. Во всём мире, кроме указанных стран, под Таможенным Складом понимается склад, созданный самой 
таможней для временного хранения грузов, фактически то, что в большинстве бывших республик Советского Союза считают 
Складом Временного Хранения (СВХ). Однако, чтобы в головах читающих этот раздел книги не возникало никакой путаницы, в 
дальнейшем склады, обеспеченные гарантией, указываются как таможенные склады. Первоначально реальный статус 
таможенных складов по перевалке хлопка имели лишь склады, располагавшиеся в Прибалтийских странах. В 1990-е 
Государственный Таможенный Комитет Российской Федерации (ГТК РФ) своими законодательными актами ввёл в обращение 
пять типов таможенных складов, каждый из которых имеет соответствующие возможности. К этим типам складов относятся 
Свободный Склад (Free Warehouse), Таможенный Склад Открытого Типа (Public Customs Warehouse), Таможенный Склад 
Закрытого Типа (Private Customs Warehouse), Склад Временного Хранения Открытого Типа и Склад Временного Хранения 
Закрытого Типа. Свободным Складом был признан склад, территория которого не является таможенной территорией 
государства, в котором находится такой склад, и где права собственности на размещённый на складе товар могут переходить 
от первоначального продавца конечному покупателю сколько угодно раз; при этом для выпуска товара со склада конечному 
покупателю склад оформит соответствующие документы по поручению последнего продавца, а не первоначального. 
Хлопковых складов с таким статусом в России нет, но со второй половины 1990-х в Иванове заработал сначала один 
специализированный хлопковый таможенный склад Ай.Си.Ти.Си.–Иваново (ICTC–IVANOVO), в 2002 к нему добавились Карго 
Контрол (CARGO CONTROL) в Иванове и ТАМОЖЕННЫЙ СКЛАД ЕГОРЬЕВСКОГО ХБК в Московской Области, а в конце 2003 
список хлопковых таможенных складов в России пополнился филиалом Латвийского таможенного склада Сигналс-П Вичуга 
(SIGNALS-P VICHUGA), открывшимся в Ивановской Области сначала на территории ВИЧУГСКОЙ ХЛОПКОВОЙ БАЗЫ, а 
затем ИВАНОВСКОЙ ХЛОПКОВОЙ БАЗЫ и в последствии ШУЙСКОЙ ХЛОПКОВОЙ БАЗЫ. Большинство других хлопковых 
складов в других регионах, включая и Ивановскую Область, функционировали только как склады временного хранения. 
 
Одним из серьёзных неудобств использования таможенных складов в России для иностранных владельцев груза является тот 
факт, что реэкспортировать за пределы Российской Федерации ввезённый ранее груз бывает чрезвычайно сложно. Дело в 
том, что Российские таможенные власти выдвигают при этом требование наличия по данному грузу письменной оговорки о 
возможном реэкспорте в сопроводительных документах на данный груз при первоначальном ввозе в Российскую Федерацию. 
А ведь владелец груза изначально надеется на его продажу Российскому покупателю, не предполагая, что столкнётся с 
возможной сложностью реализации груза и необходимостью его вывоза за пределы России. Таможенное законодательство 
Средне-Азиатских стран, входивших в состав бывшего СССР, как правило, копировало соответствующее законодательство 
Российской Федерации. В этой связи хлопковые таможенные склады в них также подразделялись на несколько типов. Надо 
отдать должное Узбекистану, который позволил международной экспедиторской компании IBRAKOM FZE (ОАЭ/Турция) и двум 
своим Узбекским компаниям организовать совместный свободный склад на базе Ок Олтин Пахта Махсулотлари Базаси (OQ 
OLTIN PAXTA MAXSULOTLARI BAZASI) для хранения хлопковых продуктов, который в полной мере удовлетворяет 
международным требованиям к таможенному складу. В целом же, в странах Содружества Независимых Государств (СНГ; 
бывших Средне-Азиатских республик Союза Советских Социалистических Республик (СССР)) таможенные склады и склады 
временного хранения для перевалки хлопка в 1990-е и в самом начале 2000-х можно было пересчитать по пальцам. Отчасти 
такую ситуацию можно было бы объяснить тем, что Российские таможенные власти в попытке взять под полный контроль 
всевозможные склады, работающие с таможней, выдвигали и выдвигают зачастую невыполнимые условия для организации и 
функционирования таких складов и абсолютно не вникают в тонкости хлопкового бизнеса. 
 
Практически во всех морских портах мира имеются таможенные терминалы по перевалке и хранению грузов под таможенным 
контролем. Обслуживанием таких терминалов и расположенных в них таможенных складов занимаются сюрвейерские 
компании (surveyor companies). Одной из крупнейших в этой отрасли транснациональной группой компаний является Каго 
Контроль Груп (CARGO CONTROL GROUP); со штабквартирой в Бремене, Германия), имеющая свои терминалы в ряде 
ключевых портов мира, через которые пролегают крупные или важные транпортные пути и коридоры. 
 
Прежде чем отправлять груз на таможенный склад владелец груза или покупатель должны подписать договор о приёмке и 
перевалке груза на этом складе и оплатить предоставляемые складом услуги. Для того, чтобы груз покинул территорию 
склада владелец груза должен направить руководству таможенного склада инструкцию на выпуск груза (release), в котором 
должны быть указаны либо получатель груза, который должен будет сам забрать и произвести таможенную очистку груза, 
либо экспедитор, в случае последующего реэкспорта груза. 
 
 



АРБИТРАЖИРОВАНИЕ 

 
При составлении и заключении международного договора на поставку товара, в том числе и на поставку хлопкового волокна, 
очень важным моментом является вопрос о том, каким образом, где и на основании чего будут разрешаться возможные споры 
между продавцом и покупателем. И вопрос этот нельзя игнорировать, поскольку такие споры могут возникнуть даже между 
давними партёрами, переставшими учитывать риск их возникновения, например, вследствие независящих от сторон договора 
обстоятельств. Конечно же стороны в таких ситуациях в первую очередь будут пытаться разрешить возможный спор 
дружественным путём посредством переговоров. Но что делать, если такой способ решения вопроса окажется бесполезным; в 
такой ситуации урегулировать спор между сторонами договора можно лишь посредством арбитражирования (или 
арбитражного разбирательства (arbitration)) с привлечением третьего нейтрального лица, которому продавец и покупатель 
склонны доверить своё так называемое примирение (conciliation). Заключая международный договор на поставку товара, 
стороны в лице продавца и покупателя, как правило, стараются не предоставлять друг другу преимуществ посредством 
выбора места разрешения спора и соответствующего для данного места права в стране продавца или покупателя. В 
большинстве случаев они выбирают арбитражный суд с местом разрешения спора в третье стране и действующее в ней 
право; однако не стоит забывать и о том, что при таком выборе в случае необходимости придётся либо потратиться на 
поездки в суд в эту страну со всеми вытекающими из этого формальностями (например, заблаговременного получения визы 
для посещения этой страны и тому подобного), либо на наём специализированных адвокатов в этой стране. 
 
Термин Арбитражирование (Arbitration) в отношении международных договоров на поставку товара означает, как правило, 
некий оговорённый сторонами арбитражный суд в соответствующих городе и стране и рассмотрение этим судом 
неразрешённого дружественным путём посредством переговоров спора с вынесением обязательного для обеих сторон 
решения этого суда. Таким образом включение в международный договор на поставку товара оговорки об арбитражировании 
подразумевает под собой то, что если стороны не смогли урегулировать свой спор посредством переговоров, то они будут 
рассматривать и решать его посредством арбитражного разбирательства в определённом данной оговоркой месте 
проведения (город, страна), в арбитражном суде или суде общей юрисдикции или третейском суде, и на основании 
действующих в них норм права и языка. Урегулирование споров в арбитражном или третейском суде предполагают 
ускоренную, упрощённую и конфиденциальную процедуру, которая в ряде случаев заслуживает большего доверия, нежели 
разбирательство в суде общей юрисдикции, когда на вынесенное им решение может быть подана апелляционная жалоба в 
вышестоящий суд. Вместе с тем упрощённость процедуры разрешения спора, ограничивающая возможности сторон в полном 
предоставлении соответствующих доказательств по рассматриваемому делу, способна привести к неопределённости, 
касающейся правильности принимаемого решения. Достаточно часто проигравшая дело сторона редко осознаёт причину 
такого проигрыша. 
 
Международная Торговая Палата (МТП) (INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE (ICC)), Париж, Франция, 
разрабатывала, модернизирует и предлагает участникам внешнеэкономической деятельности объединённые Правила 
Арбитражирования (Arbitration Rules), текущая редакция которых действует с 01 Марта 2017, и Правила Посредничества 
(Mediation Rules), текущая редакция которых действует с 01 Января 2014, в виде единой Публикации МТП № 880-4 (ICC 
Publication No. 880-4), а также Арбитражные Оговорки (Arbitration Clauses) – Публикация МТП № 880-3 (ICC Publication No. 880-
3). Эти правила предлагают тщательно подобранные предписания, обеспечивающие равенство и беспристрастность в 
урегулировании спора и исполнении арбитражного решения. Предшественниками Правил Посредничества были сначала 
Правила Примирения (Conciliation Rules), действовавшие до 30 Июня 2001, а позже (с 01 Июля 2001 по 31 Декабря 2013) 
Правила Альтернативного Разрешения Споров (Rules of Alternative Disputes Resolution (ADR Rules)). При МТП с 1923 
действует Международный Суд Арбитражирования

®
 (International Court of Arbitration

®
), помогающий участникам 

внешнеэкономической деятельности разрешать в качестве нейтрального третьего лица все те споры, которые они не смогли 
урегулировать дружественным путём посредством переговоров. Для рассмотрения споров в Международном Суде 
Арбитражирования

®
 при МТП в международном договоре на поставку товара продавцом и покупателем должна быть внесена 

соответствующая оговорка об арбитражировании данным судом. 
 
Впрочем, таким арбитражным судом может быть, например, и Международный Коммерческий Арбитражный Суд (THE 
INTERNATIONAL COMMERCIAL ARBITRATION COURT), действующий при Торгово-Промышленной Палате Российской 
Федерации (CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY OF THE RUSSIAN FEDERATION), или любой другой арбитражный суд 
в любой стране мира в зависимости от предпочтений продавца и покупателя. Большинство международных договоров на 
поставку хлопкового волокна предполагают их исполнение в соответствии с Регламентом и Правилами (Bylaws and Rules) 
Международной Хлопковой Ассоциации (МХА) (INTERNATIONAL COTTON ASSOCIATION (ICA)), Ливерпул, Соединённое 
Королевство, хотя заключаются договоры с привязкой к регламентам и правилам и других международных хлопковых 
ассоциаций. Если договор предусматривает привязку к тем или иным регламентам и правилам, то и передача и рассмотрение 
возникшего спора будет осуществляться соответствующей хлопковой ассоциацией, имеющей независимых арбитров. К 
разрешению споров через арбитражирование прибегают лишь в том случае, когда стороны договора не смогли договориться 
между собой дружественным путём посредством переговоров по возникшим разногласиям и спорам. Если стороны являются 
участниками такой ассоциации, то сборы за рассмотрение и разрешение спора будут взиматься ей на льготной основе. 
Оплата сборов производится истцом, и в большинстве случаев, они подлежат возмещению за счёт проигравшей стороны, 
например, ответчиком, проигравшим данный спор. 
 
В отношении договоров на поставку хлопкового волокна применяются два типа арбитражирования соответствующей 
хлопковой ассоциацией:- (i) Качественное Арбитражирование (Quality Arbitration) и (ii) Техническое Арбитражирование 
(Technical Arbitration). Под Качественным Арбитражированием понимается арбитражное разбирательство по спорам, 
возникшим на основе разногласий при органолептическом досмотре качества хлопкового волокна и/или по характеристикам 
качества хлопкового волокна, определённым при испытаниях с использованием приборов. Под Техническим 
Арбитражированием понимается арбитражное разбирательство всех других споров, не связанных со спорами по качеству 
хлопкового волокна, например, по споров об оплате и тому подобных. Арбитражированием в хлопковых ассоциациях 
занимаются, как правило, избираемые на их общих собраниях арбитры из числа специалистов компаний, состоящих членами 
конкретной ассоциации, которые имеют значительный авторитет на мировых рынках хлопкового волокна. Согласно 
договорной оговорки об арбитражировании вынесенное соответствующей хлопковой ассоциацией решение должно быть 
окончательным и обязательным для обеих сторон (если договором не оговорено иное). 
 



В случае срыва и неисполнения международного договора на поставку товара даже после вынесения судом 
соответствующего решения нарушителю грозит попадание в так называемый ‘чёрный список’. Международные хлопковые 
ассоциации, осуществляющие арбитражные разбирательства, публикуют собственные списки нарушителей договоров, 
которые сводятся в один общий список нарушителей, публикуемый Комитетом по Международному Сотрудничеству Между 
Хлопковыми Ассоциациями (КМСХА) (COMMITTEE FOR INTERANTIONAL CO-OPERATION BETWEEN COTTON 
ASSOCIATIONS, сокращенно – CICCA), Ливерпул, Соединённое Королевство. Попадание в черный список не сулит компании 
ничего хорошего, поскольку с ней, как правило, перестают сотрудничать уважающие себя добросовестные компании из 
разных стран мира. 
 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ACE INA 
Two Liberty Place, 1601 Chestnut Street, 
Philadelphia, PA 19103 USA 
Tel.: +1-215-6401000 
Fax: +1-215-6402489 
http://www.ace-ina.com 
E-mail: info@ace-ina.com 
 
AFRICAN COTTON AND TEXTILE INDUSTRIES FEDERATION 
(ACTIF) 
TRV ParkWest Office Suites, 5

th
 Floor, Suite 5E, 3

rd
 Avenue, Parklands, 

PO Box 1249-00606, Sarit Centre, 
Nairobi, KENYA 
Tel.: +254-20-4212000 
 +254-725038884, 733247052 
Fax: +254-20-4212271 
http://www.actifafrica.com 
E-mail: info@actifafrica.com 
 
ALLIANZ GROUP 
Königinstrasse 28, 
D-80802 München, GERMANY 
Tel.: +49-89-3800-0 
Fax: +49-89-3800-2630 
http://www.allianz.com, www.allianz.de 
E-mail: info@allianz.de 
 
AMERICAN INSTITUTE OF MARINE UNDERWRITERS (AIMU) 
14 Wall Street, 
New York, NY 10005 USA 
Tel.: +1-212-2330550 
Fax: +1-212-2275102 
http://www.aimu.org 
E-mail: aimu@aimu.org 
 
AMERICAN INTERNATIONAL GROUP, INC. (AIG) 
– Headquarters 
70 Pine Street, Department A, 
New York, NY 10270 USA 
Tel.: +1-212-7707000 
Fax: +1-212-2489078 
http://www.aigcorporate.com 
E-mail:  
– Domestic Brokerage Group Customer Care Center 
501 Carr Road, 
Wilmington, DE 19809 USA 
Tel.: +1-302-7615466 
 +1-877-5738957 (Claim Service, 24Hrs, 7 days a week), 8742912 
Fax: +1-888-2551811 
http://www.aig.com, www.aigdirect.com 
E-mail: info@aig.com, robert.eckert@aig.com 
 
AMERICAN SOCIETY FOR TESTING AND MATERIALS (ASTM) 
100 Barr Harbor Drive, 
PO Box C700, 
West Conshohocken, PA 19428-2959 USA 
Tel.: +1-610-8329585 
Fax: +1-610-8329555 
http://www.astm.org 
E-mail:  

 
ASSOCIATION INTERNATIONALE DE DISPACHEURS 
EUROPÉENS (AIDE) 
c/o FEDOROWICZ & PARTNERS SA 
Rue D’Anogrune 170, 
B-1380 Lasne, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6334114 
Fax: +32-2-6335558 
http://www.aideadjusters.org 
E-mail: info@aideadjusters.org, fedo@skynet.be 
 
THE ASSOCIATION OF AVERAGE ADJUSTERS 
International House, 1 St Katherine’s Way, 
London, E1W 1UN UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-74812150 
Fax: +44-20- 
http://www.average-adjusters.com 
E-mail: aaa@rtiforensics.com 
 
THE ASSOCIATION OF AVERAGE ADJUSTERS OF THE 
UNITED STATES AND CANADA 
126 Midwood Avenue, 
Farmingdale, NY 11735-5835 USA 
Tel.: +1-516- 
Fax: +1-516-7530546 
http://www.averageadjustersusca.org 
E-mail: averageadjusters@aol.com 
 
AVIVA PLC 
St Helen’s, 1 Undershaft, 
London, EC3P 3DQ UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-72832000 
Fax: +44-20- 
http://www.aviva.com 
E-mail: aviva_info@aviva.com 
 
AXA GROUP 
25 Avenue Matignon, 
F-75008 Paris, FRANCE 
Tel.: +33-140755700, 140757181 
Fax: +33-140755795 
http://www.axa.com, www.axa.fr 
E-mail: media.presse@axa.com 
 
BALTIC CONTROL LTD 
Sindalsvej 42B, 
PO Box 2199, 
DK-8240 Risskov-Aarhus, DENMARK 
Tel.: +45-86216211 
Fax: +45-86216255 
http://www.balticcontrol.com 
E-mail: baltic@balticcontrol.com 
 
BAYER CROPSCIENCE AG 
Alfred-Nobel-Str. 50, 
D-40789 Monheim am Rhein, GERMANY 
Tel.: +49-2173-38-0, 383034 
Fax: +49-2173- 
http://www.bayercropscience.com 
E-mail: info@bayercropscience.com 



– c/o CERTIFIED FIBERMAX COTTON 
3223 South Loop 289, Pyramid Plaza, Suite 325, 
Lubbock, TX 79423 USA 
Tel.: +1-806-7658844 
Toll Free: +1-866-9922937 
Fax: +1-806- 
http://www.certifiedfibermax.com, www.bayercropscience.com 
E-mail: brent.crossland@bayercropscience.com 
 
BEIJING COTTON OUTLOOK CONSULTING CO., LTD 
Tower B, 12

th
 Floor, Tongtai Building, 33 Finance Street, 

Beijing, 100140 CHINA 
Tel.: +86-10-88086622, 88086623, 88086754, 88086757, 88087066 
Fax: +86-10-88086617, 88087040 
http://www.cottonchina.org 
E-mail: info@cottonchina.org, fenghang@cottonchina.org 
 
BERKSHIRE HATHAWAY GROUP 
1440 Kiewit Plaza, 
Omaha, NE 68131 USA 
Tel.: +1-402-3461400 
Toll Free: +1-800-7866426 
Fax: +1-402-3463375 
http://www.berkshirehathaway.com 
E-mail: berkshire@berkshirehathaway.com 
 
BOLSA DE MERCADORIAS & FUTUROS 
Praça Antonio Prado 48, 
CEP 01.010-901 São Paulo SP, BRAZIL 
Tel.: +55-11-31192000 
Fax: +55-11-32427565 
http://www.bmf.com.br 
E-mail: bmf@bmf.com.br 
 
BREMER BAUMWOLLBÖRSE 
Wachtstrasse 17-24, 
Postfach 10 67 27, 
D-28067 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-339700, 3397014, 3397016 
Fax: +49-421-3397033 
http://www.baumwollboerse.de 
E-mail: info@baumwollboerse.de 
 
BUREAU INTERNATIONAL POUR LA STANDARDISATION 
DES FIBRES ARTIFICIELLES (BISFA) 
Avenue E. Van Nieuwenhuyse 6, 
B-1160 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6767455 
Fax: +32-2-6767454 
http://www.bisfa.org 
E-mail: spi@cirfs.org 
 
BUREAU VERITAS GROUP 
17 Place Des Reflets, La Defense 2, 
F-92400 Courbevoie, Paris, FRANCE 
Tel.: +33-142915291, 142915500 
Fax: +33-142915294 
http://www.bureauveritas.com 
E-mail: info@bureauveritas.com 
 
CALGENE, INC. 
1920 Fifth Street, 
Davis, CA 95616 USA 
Tel.: +1-916-7536313 
Fax: +1-916-7531510 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
CAMBODIAN MERCANTILE EXCHANGE PLC 
Suite No. 331, Phnom Penh Centre, Street No. 274 Sihanouk Boulevard, 
Phnom Penh, KINGDOM OF CAMBODIA 
Tel.: +855-23-210568, 210569, 210570 

Fax: +855-23-210567 
http://www.mexcambodia.com 
E-mail: info@mexcambodia.com 
 
CARGO CONTROL GMBH & CO KG 
Wachtstrasse 17-24, 
Postfach 106504, 
D-28065 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-338855 
Fax: +49-421-3388588 
http://www.carcon.com 
E-mail: info@carcon.com 
 
CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY OF THE RUSSIAN 
FEDERATION 
Ulitsa Ilyinka 6/1, Stroyeniye 1, 
Moscow, 109012 RUSSIA 
Tel.: +7-495-6200001, 6200003, 6200009, 6200077 
Fax: +7-495-6200270, 6200360, 6200375, 6200570 
http://www.tpprf.ru 
E-mail: tpprf@tpprf.ru, lit@tpprf.ru, dios-inform@tpprf.ru 
– THE INTERNATIONAL COMMERCIAL ARBITRATION COURT 
Ulitsa Ilyinka 5/2, Stroyeniye 1, 
Moscow, 109012 RUSSIA 
Tel.: +7-495-6200007, 6200146, 6200171, 6200460, 6200490 
Fax: +7-495-6200153 
http://mkas.tpprf.ru 
E-mail: mkas_arbitration@tpprf.ru, mkac_arbitration@tpprf.ru, 

benov@tpprf.ru, juliana@tpprf.ru, simons@tpprf.ru 
 
CHEMICAL FIBERS INTERNATIONAL 
Mainzer Landstr. 251, 
D-60326 Frankfurt Am Main, GERMANY 
Tel.: +49-69-7595-1393 
Fax: +49-69-7595-1390 
http://www.chemical-fibers.com 
E-mail: edi-cfi@dfv.de 
 
CHINA NATIONAL COTTON EXCHANGE (CNCE) 
Tower B, 12

th
 Floor, Office B-1218, Tongtai Building, 33 Finance Street, 

Beijing, 100032 CHINA 
Tel.: +86-10-88086619, 88086622 + Ext. 821, 88086754, 88086757 
Fax: +86-10-88086617, 88087040 
http://www.cnce.com 
E-mail: cnce@cnce.com, sunjuan@cnce.com, guorongmin@cnce.com 
 
CHINA NATIONAL COTTON INFORMATION CENTER (CNCIC) 
15

th
 Floor, Jiahao Plaza B, 116 Zizhuyuan Road, Haidian District, 

Beijing, 100097 CHINA 
Tel.: +86-10-58931122 + Ext. 251, 252, 253, 58931169 
Fax: +86-10-58931133 
http://www.cncotton.com 
E-mail: international@cncotton.com, english@cncotton.com 
 
CHINA ZHENGZHOU COMMODITY EXCHANGE 
69 Weilai Road, 
Zhengzhou, 450008 CHINA 
Tel.: +86-371-5610069 
Fax: +86-371- 
http://www.czce.com.cn, http://202.102.240.109, www.zce.cn 
E-mail: admin@czce.com.cn, zhanglei@czce.com.cn 
 
THE CHUBB GROUP OF INSURANCE COMPANIES 
15 Mountain View Road, 
Warren, NJ 07059 USA 
Tel.: +1-908-9032000 
Fax: +1-908-9032027 
http://www.chubb.com 
E-mail:  
 
CIGNA GROUP INSURANCE 
Two Liberty Place, 1601 Chestnut Street, 



Philadelphia, PA 19192 USA 
Tel.: +1-215-7611000 
Toll Free:- +1-800-2446224 
Fax: +1-215-7615004 
http://www.cigna.com 
E-mail: world@cigna.com 
 
CITIGROUP INC. 
399 Park Avenue, 
New York, NY 10043 USA 
Tel.: +1-212-5591000, 5592861 
Toll Free: +1-800-2853000 
Fax: +1-212- 
http://www.citigroup.com 
E-mail: docserve@citigroup.com, investorrelations@citigroup.com 
 
CMA CGM GROUP 
17 Avenue Robert Schuman, 
F-13002 Marseille, FRANCE 
Tel.: +33-491563700 
Fax: +33-491563744 
http://www.cma-cgm.com 
E-mail: mrs.agence@cma-cgm.com 
 
CNCOTTON.COM 
10

th
 Floor, Yuexin Building, 14 Yuetan South Street, 

Beijing, 100045 CHINA 
Tel.: +86-10-68524452, 68529007 
Fax: +86-10-68526095 
http://www.cncotton.com 
E-mail: xijin@cncotton.com, int_dept@cncotton.com 
 
CNZ GROUP 
540 Lake Cook Road, 
Deerfield, IL 60015-5290 USA 
Tel.: +1-312-8225000, 8226235 
Toll Free: +1-800-CAN-HELP 
Fax: +1-312- 
http://www.can.com, www.cnaeurope.com 
E-mail: can_help@can.com 
 
COMITÉ INTERNATIONAL DE LA RAYONNE ET DES FIBRES 
SYNTHÉTIQUES (CIRFS – The International Rayon and 
Synthetic Fibres Committee) 
4 Avenue E. Van Nieuwenhuyse, 
B-1160 Bruxelles, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6767455, 6767460, 6767462 
Fax: +32-2-6767454 
http://www.cirfs.org 
E-mail: info@cirfs.org 
 
COMITÉ MARITIME INTERNATIONAL 
Everdijstraat 43, 
B-2000 Antwerp, BELGIUM 
Tel.: +32-3-2273526 
Fax: +32-3-2273528 
http://www.comitemaritime.org 
E-mail: admini@cmi-imc.org 
 
COMMON FUND FOR COMMODITIES 
Stadhouderskade 55, 
PO Box 74656, 
NL-1070 BR Amsterdam, THE NETHERLANDS 
Tel.: +31-20-5754941, 5754949 
Fax: +31-20-6760231 
http://www.common-fund.org 
E-mail: managing.director@common-fund.org 
 
COTECNA INSPECTION SA 
58 Rue De La Terrassière, 
Case Postale 6155, 

CH-1211 Genève 6, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-8496900, 8497823 
Fax: +41-22-8496989 
http://www.cotecna.com 
E-mail: press@cotecna.ch 
 
COTLOOK LIMITED 
Outlook House, 458 New Chester Road, Rock Ferry, 
Birkenhead, CH42 2AE UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-6446400 
Fax: +44-151-6448550 
http://www.cotlook.com 
E-mail: editor@cotlook.com, rbutler@cotlook.com 
– 5100 Poplar, Suite 2604, 
Memphis, TN 38137 USA 
Tel.: +1-901-7677901 
Fax: +1-901-7677908 
E-mail: cotlook@bellsouth.net 
 
COTTON PORTAL 
C/O International Trade Centre (ITC) 
54-56 Rue De Montbrillant, 
Palais Des Nations, 
1211 Geneva 10, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-7300111 
Fax: +41-22-7334439 
http://, www.intracen.org 
E-mail: marketanalysis@intracen.org, itcreg@intracen.org 

 
COTTON SA 
PO Box 1603, 
Silverton 0127, SOUTH AFRICA 
Tel.: +27-12-8041462, 8041468, 8046780 
Fax: +27-12-8046780 
http://www.cottonsa.org.za 
E-mail: cottonmark@cottonsa.org.za 
 
DEUTSCHER FACHVERLAG GMBH 
Mainzer Landstrasse 251, 
D-60326 Frankfurt Am Main, GERMANY 
Tel.: +49-69-759501, 75951393, 75951651, 75951814 
Fax: +49-69-75951390, 75952570, 75952999 
http://www.dfv.de 
E-mail: edi-mtb@dfv.de 
 
DEUTSCHES INSTITUT FÜR NORMUNG EV 
(DIN; German Institute For Standardization) 
Am DIN-Platz, Burggrafenstraße 6, 
D-10787 Berlin, GERMANY 
Tel.: +49-30-26010 
Fax: +49-30-26011231 
http://www.din.de 
E-mail: info@din.de 
 
DHL INTERNATIONAL GMBH 
C/O DEUTSCHE POST AG 
Charles-de-Gaulle-Straße 20, 
D-53113 Bonn, GERMANY 
Tel.: +49-228-1820 
Fax: +49-228- 
http://www.dhl.com, www.dpdhl.com, www.deutschepost.de 
E-mail: info@deutschepost.de 
 
DOW AGROSCIENCES, LLC 
9330 Zionsville Road, 
Indianapolis, IN 46268-1054 USA 
Tel.: +1-317-3373000 
Toll Free: +1-800-2583033 
Fax: +1-317- 
http://www.dowagro.com 
E-mail:  
 



DRAGON TREE COMMODITY TRADING LIMITED 
Old Station House, Station Approach, 1 Newport Street, 
Swindon, Wiltshire, SN1 3DU UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-7497-298613 
Fax: +44- 
https://www.dragontree.co 
E-mail: admin@dragontree.co 
 
E.I. DU PONT DE NEMOURS AND COMPANY (DuPont Group) 
Du Pont Building, 1007 Market Street, 
Wilmington, DE 19898 USA 
Tel.: +1-302-7741000 
Toll Free: +1-800-4417515 
Fax: +1-302- 
http://www.dupont.com 
E-mail: info@dupont.com 
– BIOTECHNOLOGY 
BMP WM 2 – 167 Building 38, 
PO Box 80038, 
Wilmington, DE 19880-0038 USA 
Tel.: +1-302-8928984 
Toll Free: +1-877-3331027 
Fax: +1-302-9926098 
http://www.dupont.com 
E-mail: biotech@usa.dupont.com 
 
EMPLOYERS REINSURANCE CORPORATION (ERC) 
6700 Beta Drive, Suite 300, 
Mayfield Village, OH 44143 USA 
Tel.: +1-440-6849700 
Fax: +1-440-6849760 
http://www.ercnet.org 
E-mail:  
 
EMS UNIT 
C/O UNIVERSAL POSTAL UNION 
PO Box 312, 
CH-3000 Berne 15, SWITZERLAND 
Tel.: +41-31-3503111 
Fax: +41-31-3515200 
http://www.ems.post 
E-mail: ems.unit@upu.int 
 
THE EUROPEAN APPAREL AND TEXTILE ORGANISATION 
(EURATEX) 
24 Rue Montoyer, Bte. 10, 
B-1000 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-2854880, 2854881, 2854887, 2854891 
Fax: +32-2-2306054 
http://www.euratex.org 
E-mail: info@euratex.org 
 
FEDEX CORPORATION 
942 South Shady Grove Road, 
Memphis, TN 38120 USA 
Tel.: +1-901-3693600, 8187200, 8187500 
Toll Free: +1-800-2474747, 4633339 
Fax: +1-901-8187388 
http://www.fedex.com 
E-mail: ir@fedex.com 
 
THE FIBER YEAR GMBH 
Käsereistrasse 13, 
CH-9306 Freidorf, SWITZERLAND 
Tel.: +41-71-4500682 
Fax: +41-71-4500683 
http://www.thefiberyear.com 
E-mail: info@thefiberyear.com 
 
GENERAL RE CORPORATION 
c/o KÖLNISCHE-RÜCKVERSICHERUNGS-GESSELSCHAFT AG 
Theodor-Heuss-Ring 11, Sedanstrasse 8, 

D-50668 Cologne, GERMANY 
Tel.: +49-221-9738-0 
Fax: +49-221-9738-494 
http://www.genre.com 
E-mail:  
 
GLOBECOT, INC. 
3100 West End Avenue, Suite 1250, 
Nashville, TN 37203 USA 
Tel.: +1-615-7242225 
Fax: +1-615-7242232 
http://www.globecot.com 
E-mail: jwc@globecot.com 
 
HAPAG–LLOYD AG 
Ballindamm 25, 
D-20095 Hamburg, GERMANY 
Tel.: +49-40-3001-0 
Fax: +49-40-330053 
http://www.hapag-lloyd.com, www.hlcl.com 
E-mail: info@hlcl.com 
 
THE HARTFORD FINANCIAL SERVICES GROUP, INC. 
Hartford Plaza, 690 Asylum Avenue, 
Hartford, CT 06115 USA 
Tel.: +1-860-5475000 
Fax: +1-860- 
http://www.thehartford.com 
E-mail:  
 
ICA BREMEN GMBH 
Wachtstraße 17-24, 
D-28195 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-3397018 
Fax: +49-421-3397033 
http://www.ica-bremen.org 
E-mail: info@ica-bremen.org 
 
ICE FUTURES US, INC. 
One North End Avenue, 13

th
 Floor, 

New York, NY 10282 USA 
Tel.: +1-212-7484000, 7484094, 7484096 
Toll Free: +1-800-4334348 
Fax: +1-212-7484000, 7484100 
https://www.theice.com/product/Futures-Options/Agriculture/cotton 
E-mail: icefuturesus@theice.com, softs@theice.com 
– COMMODITIES OPERATIONS DEPARTMENT 
56 East 52

nd
 Street, 40

th
 Floor, 

New York, NY 10055 USA 
Tel.: +1-212-2018886, 2018895, 7484110, 7484206 
Fax: +1-212-2018883, 7853955 
 +1-888-4521953 
E-mail: commoditiesoperations@theice.com, certcotton@theice.com, 
valerie.colaizzo@theice.com 

 
ING GROEP NV 
ING House, Amstelveenseweg 500, 
PO Box 810, 
NL-1000 AV Amsterdam, THE NETHERLANDS 
Tel.: +31-20-5415411 
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РЫНОК ХЛОПКА В СТРАНАХ СЕВЕРНОГО ПОЯСА 
 
В странах так называемого Северного Хлопкового Пояса (Northern Cotton Belt) или просто Северного Пояса хлопководство 
развивается, развито или было развито в Азербайджане, Алжире, Армении, Афганистане, Болгарии, Греции, Грузии, Египте, 
Израиле, Индии, Ираке, Иране, Испании, Италии, Казахстане, Китайской Народной Республике (КНР), Корее (Народно-
Демократической Республике), Корее (Республике), Кыргызстане, Марокко, Мексике, Пакистане, Португалии, России, 
Румынии, Сирии, Соединённых Штатах Америки (США), Таджикистане, Тайване, Тунисе, Туркменистане, Турции, Узбекистане, 
Украине, Югославии (Македонии) и Японии. Среди них наиболее крупными производителями хлопка по итогам сезона 2015/16 
стали:- Индия (5 879 000 тонн (т)), Китай (5 166 000 т), США (2 806 000 т), Пакистан (1 514 000 т), Узбекистан (810 000 т), 
Туркменистан (300 000 т), Турция (699 000 т), Греция (218 000 т), Мексика (188 000 т), Египет (85 000 т), Таджикистан (82 000 
т), Иран (66 000 т), Испания (56 000 т); другие страны Северного Пояса произвели в этот сезон менее 50 000 т каждая. 
 
Приводя информацию о странах Северного Пояса, необходимо отметить и о тех исторических событиях, которые имели место 
в этих странах и влияли на мировую хлопковую отрасль в целом, например, относительно недолгое существование Союза 
Советских Социалистических Республик (СССР) и создание Европейского Союза (ЕС). 
 
 
СОЮЗ СОВЕТСКИХ СОЦИАЛИСТИЧЕСКИХ РЕСПУБЛИК 

 
О предыстории развития хлопководства в Союзе Советских Социалистических Республик (СССР) смотрите также начало 
секции этой книги о России. 
 
25 Октября (по старому стилю или 07 Ноября – по новому) 1917 в Российской Империи произошёл второй за тот же год 
государственный переворот (так называемая революция (revolution)). К власти во главе с Владимиром Ильичом Ульяновым 
(Лениным; 1870–1924) пришли большевики (bolsheviks), которые сразу же начали планомерно создавать на территории 
бывшей империи своё государство, ставшее со временем Союзом Советских Социалистических Республик (СССР). 27 
Октября 1917 II-м Всероссийским Съездом Советов был принят Декрет О Земле. Земли, находившиеся в собственности 
помещиков, монастырей и удельные земли были переданы в безвозмездное пользование крестьянам, то есть крестьянам 
было отдано свыше 150 миллионов гектаров земель сверх тех, которые им принадлежали раньше. В дополнение к этому 
крестьян освободили от арендных платежей помещикам и от расходов на покупку земли – всего в сумме 700 миллионов 
Рублей золотом (или золотых Рублей) ежегодно. Своим лозунгом ‘Всю Землю Крестьянам’ большевики очень быстро 
привлекли на свою сторону крестьян. Поначалу они действительно передали землю крестьянам, но впоследствии 
насильственным путём отобрали её у них, загнав в многочисленные колхозы (коллективные хозяйства) и совхозы (советские 
хозяйства), лишив при этом возможности получения паспорта и переезда на работу в город. Вместе с тем большевики очень 
чётко осознавали всю значимость восстановления и дальнейшего развития хлопководства с стране. В этой связи среди их 
первых законодательных актов, касающихся хлопководства и хлопковой отрасли страны, был и Декрет Совета Народных 
Комиссаров Российской Советской Федеративной Социалистической Республики (Совнарком РСФСР) ‘Об Организации 
Оросительных Работ В Туркестане’, подписанный тогдашним Председателем Совнаркома Лениным 17 (04 по старому стилю) 
Мая 1918. Кстати, начиная с 1888 и до государственного переворота 1917, Правительство Российской Империи ассигновало 
на водохозяйственное строительство в Туркестане 36.4 миллионов Рублей, а большевики ассигновали сразу 50 миллионов 
Рублей, на которые должны были быть проведены оросительные работы в Голодной Степи Самаркандской Области, 
Учкурганской Степи Ферганской Области, в долине Зеравшана и других местах. Исполнение декрета большевиков было 
отложено вследствие продолжавшейся Гражданской Войны и борьбы с басмачами в Туркестане и стало осуществляться в 
полной мере лишь в 1921, когда на восстановление ирригационной системы было израсходовано 42 миллиона Рублей. Ещё 
одним документом, подписанным Лениным в отношении хлопководства в молодом государстве большевиков, был Декрет 
Совета Народных Комиссаров РСФСР от 02 Ноября 1920 О Восстановлении Хлопковой Культуры В Туркестанской И 
Азербайджанской Советских Социалистических Республиках. Но были и такие законодательные акты как:- Декрет Совета 
Народных Комиссаров Туркестанского Края от 26 Февраля 1918 О Конфискации И Объявлении Собственностью Рабоче-
Крестьянского Правительства Всего Имеющегося В Крае Хлопка; Декрет Совета Народных Комиссаров Туркестанского Края 
от 05 Марта 1918 Об Изъятии Из Рук Частных Лиц И Объявлении Достоянием РСФСР Всех Находящихся В Туркестане 
Предприятий Хлопковой Промышленности И Связанных С Ней Отраслей, а также Декрет Совета Народных Комиссаров 
РСФСР № 559 от 28 Июня 1918 О Национализации Крупнейших Предприятий По Горной, Металлургической И 
Металлообрабатывающей, Текстильной, Электротехнической, Лесопильной И Деревообделочной, Табачной, Стекольной И 
Керамической, Кожевенной, Цементной И Прочим Отраслям Промышленности, Паровых Мельниц, Предприятий По Местному 
Благоустройству И Предприятий В Области Железнодорожного Транспорта); и другие. 
 
Незадолго до государственного переворота в 1917 в Российской Империи насчитывалось 367 миллионов гектаров (га) 
сельскохозяйственных земель, из которых 152 миллиона га принадлежали царской фамилии, монастырям и помещикам, 135 
миллионов га – середнякам и беднякам, и свыше 80 миллионов га – так называемым кулакам. При этом в империи 
насчитывалось свыше 20 миллионов мелких крестьянских хозяйств (дворов), из которых 65% составляли бедняцкие, 20% – 
середняцкие и 15% – кулацкие; при этом из всех этих хозяйств 34% составляли безынвентарные, 30% – безлошадные и 15% – 
беспосевные. Последовавшие после государственного переворота в 1917 так называемое раскулачивание и коллективизация 
сельского хозяйства страны лучше всего отражаются в цифрах:- 1918 – 0.1%, 1927 – 0.8%, 1928 – 1.7%, 1929 – 3.9%, 1930 – 
23.6%, 1931 – 52.7%, 1932 – 61.5%, 1937 – 93.0%, 1940 – 96.9%, 1955 – 99.6%, 1970 – 100%. К 1970 все крестьянские хозяйства 
были превращены в многочисленные колхозы (коллективные хозяйства) и совхозы (советские хозяйства); в 1970 средний 
колхоз имел 6 100 гектаров (га) сельскохозяйственных угодий и 29 тракторов, а совхоз – 20 800 га и 54 трактора. В 1987 эти 
показатели изменились и стали выглядеть следующим образом:- средний колхоз имел 6 300 гектаров (га) 
сельскохозяйственных угодий и 45 тракторов, а совхоз – 15 600 га и 55 тракторов. 
 
Среди технических сельскохозяйственных культур в посевах Союза Советских Социалистических Республик (СССР) самое 
важное значение имели Хлопок, Лён, Конопля и Сахарная Свёкла. С самого начала своего существования новая Советская 
власть уделяла пристальное внимание хлопководству, стремясь в короткий срок уйти от зависимости поставок хлопка из 
Соединённых Штатов Америки и Египта. Хотя практически все изначальные селекционные сорта Хлопчатника, 
районированные на территории СССР, имели своё первоначальное происхождение именно из этих двух стран. Основателем 
Советского хлопководства считается Гавриил Семёнович Зайцев (18 Марта 1887 – 17 Января 1929). В своей книге, изданной в 



1928, он сделал новую градацию видов Хлопчатника:- (i) Группа Старого Света (Азия и Африка) и (ii) Группа Нового Света 
(Центральная и Южная Америка). 
 
Хлопководческий пояс СССР являлся самым Северным в мире и располагался примерно между 37° и 47° Северной широты. 
В сухой полосе степной зоны возделывались среднепоздние сорта Хлопчатника, а в Южной части – позднеспелые сорта 
Хлопчатника. В разное время Хлопчатник возделывался в СССР в следующих республиках:- Азербайджанская Советская 
Социалистическая Республика (Азербайджанская ССР), Армянская ССР, Грузинская ССР, Казахская ССР, Киргизская ССР, 
Молдавская ССР, Российская Советская Федеративная Социалистическая Республика (РСФСР), Таджикская ССР, 
Туркменская ССР, Узбекская ССР и Украинская ССР. 
 
В разное время в СССР возделывание Хлопчатника курировали разные ведомства и министерства, включая и отдельные 
республиканские:- 
- Началось с того, что 28 Февраля 1917 было упразднено Министерство Земледелия Российской Империи и создано 
Министерство Земледелия Временного Правительства России, ликвидированное 25 Октября (07 Ноября) 1917 после 
свержения Временного Правительства. 
- 26 Октября 1917 был создан Народный Комиссариат Земледелия Российской Советской Федеративной Социалистической 
Республики (РСФСР). 
- Учитывая значимость текстильной промышленности для экономики страны, в том числе и её зависимость от существенных 
объёмов поставки хлопкового волокна из-за рубежа и из Туркестанской Автономной Советской Социалистической Республики, 
08 Апреля 1918 Совет Народных Комиссаров (Совнарком) РСФСР для ‘быстрейшей организации государственной помощи в 
посеве хлопка’ был вынужден ассигновать 502.4 миллиона Рублей. В то время в Центртекстиле (одно из первых Советских 
государственных предприятий) было создано отдельное ведомство – Центрхлопок, представители которого сразу же были 
направлены в Туркестан с новыми денежными знаками для закупок хлопкового волокна для текстильной промышленности 
центральной России. 
- 01 Ноября 1921 при Высшем Совете Народного Хозяйства (ВСНХ) был создан отдельный административный орган – 
Главный Хлопковый Комитет (Главхлопком или ГХК) (CHIEF COTTON COMMITTEE), которому подчинялись соответствующие 
организации на местах, такие как Туркхлопком и другие. Главхлопком принял и утвердил Устав своей организации, а также 
Положение О Государственной Организации Хлопководства, Хлопкоочистительной Промышленности И Заготовки Хлопка. 
Постановление Совета Труда и Обороны (СТО) РСФСР от 01 Июня 1923 ‘Об Утверждении Положения О Главном Хлопковом 
Комитете’ среди прочих предписаний утвердило Главхлопкому отчётный период – Операционный Год, начинавшийся 01 
Марта текущего календарного года и заканчивающийся 28 Февраля следующего календарного года; Постановление СТО 
СССР от 14 Января 1927 ‘О Начале Операционного Года Главного Хлопкового Комитета И Хлопковых Комитетов’ 
распространило действие Операционного Года в хлопковой отрасли на всю страну; 06 Ноября 1929 СТО СССР издал новое 
постановление, изменившее временные рамки начала и окончания Российского хлопкового сезона, в результате чего 01 
Октября текущего календарного года стало началом и 30 Сентября следующего календарного года – окончанием 
Операционного Года Главного Хлопкового Управления. Главный Хлопковый Комитет просуществовал до 1939. 
- В 1923 Постановлением Совета Труда и Обороны (СТО) от 19 Октября 1923 было учреждено Центральное Хлопковое Бюро. 
- Комиссия по Хлопководству при Экономическом Совещании (ЭКОСО) РСФСР была образована 29 Декабря 1926 для 
предварительной разработки вопросов развития хлопководства и рассмотрения их на ЭКОСО РСФСР, а также регулирования 
и разграничения деятельности между Главным Хлопковым Комитетом и хлопковыми комитетами союзных республик. 
Комиссия была ликвидирована 09 Декабря 1930 в связи с передачей руководства развитием хлопководства Наркомату 
Земледелия СССР, а функции переданы вновь созданной специальной группе в аппарате Народного Комиссариата 
(Наркомата) Земледелия РСФСР. 
- Народный Комиссариат Земледелия Союза Советских Социалистических Республик (Наркомат Земледелия СССР или 
Наркомзем СССР или НКЗ СССР) был создан 07 Декабря 1929 Постановлением Центрального Исполнительного Комитета 
(ЦИК) СССР с целью внесения единства в планирование и руководство сельскохозяйственным производством в масштабе 
СССР и сосредоточения в едином центре непосредственного управления крупными сельскохозяйственными предприятиями. 
Наркомзем СССР возглавил работу по реконструкции сельского хозяйства страны и руководил строительством совхозов, 
колхозов и машинно-тракторных станций (МТС), объединив работу республиканских комиссариатов земледелия. 
- 04 Апреля 1934 Постановлением ЦИК СССР при Наркомземе СССР было создано Главное Хлопковое Управление, 
упразднив при этом Союзсовхозхлопок и Главное Управление Хлопковых МТС. На новое управление была дополнительно 
возложена функция по управлению машинно-тракторным хозяйством и агрополеводческому обслуживанию производства 
хлопка и новых лубяных культур. 
- 15 Марта 1946 Наркомзем СССР был преобразован в Министерство Земледелия СССР, а 04 Февраля 1947 – в 
Министерство Сельского Хозяйства СССР. 15 Марта 1953 в очередной раз преобразовано в Министерство Сельского 
Хозяйства и Заготовок СССР, но уже 25 Ноября 1953 – в Министерство Сельского Хозяйства СССР. 22 Ноября 1985 
Минсельхоз был преобразован в Государственный Агропромышленный Комитет СССР. В таком виде он просуществовал до 
01 Апреля 1991, когда вновь был преобразован в Министерство Сельского Хозяйства и Продовольствия СССР. В связи с 
развалом СССР министерство было упразднено 14 Ноября 1991. 
- 05 Апреля 1950 в соответствии с Указом Президиума Верховного Совета СССР было создано Министерство Хлопководства 
СССР. В таком виде оно просуществовало недолго. 15 Марта 1953 в соответствии с Законом О Преобразовании Министерств 
СССР Министерство Хлопководства СССР было объединено с Министерством Сельского Хозяйства СССР, Министерством 
Совхозов СССР, Министерством Заготовок СССР и Министерством Лесного Хозяйства СССР в одно новое – Министерство 
Сельского Хозяйства и Заготовок СССР. 
- В Сентябре 1953 было сформировано Главное Управление Заготовок Хлопка И Хлопкоочистительной Промышленности при 
Министерстве Промышленных Товаров Широкого Потребления СССР. 
- 07 Февраля 1963 при Госплане СССР был образован Государственный Комитет по Хлопководству Средней Азии, однако, 
уже 25 Октября 1963 он был упразднён, войдя в Государственный Производственный Комитет по Орошаемому Земледелию и 
Водному Хозяйству СССР (Госземводхоз СССР). 
- Подразделение, отвечающее за хлопководство, было упразднено 22 Июня 1977 Указом № 5927-IX Президиума Верховного 
Совета СССР. 
 
Ещё в Российской Империи руководство страны предпринимало значительные меры к развитию в Средне-Азиатском 
Туркестане (Туркестанском Крае) не только хлопководства, но и хлопкоочистительной отрасли, поскольку везти на 
значительные расстояния хлопок-сырец из мест возделывания Хлопчатника было экономически неэффективно; к тому же в 



зависимости от влажности собранного хлопка-сырца без соответствующей сушки он мог бы попросту спреть. Начавшись в 
сезон 1884/85 с посевной площади в 300 десятин (около 328 гектаров (га)), хлопководство разрослось к сезону 1916/17 до 
533 000 десятин (или 582 324 га). Вообще же сезон 1916/17 был в Российской Империи сезоном расцвета хлопководства в 
Туркестанском Крае. Сформированная местная хлопкоочистительная отрасль промышленности превратилась в 
главенствующую. Прежде чем хлопковое волокно отправлялось из Туркестанского Края на прядильные фабрики в 
центральной части России, собранный хлопок-сырец подвергался должной сушке и волокноотделению на местных 
хлопкоочистительных заводах. Эти заводы возводились после 1900 огромными темпами, например, в период с 1900 по 1910 в 
тогдашних Закавказском Крае и в Туркестанском Крае было введено в строй 219 хлопкоочистительных заводов, 204 из 
которых – в Туркестане. В 1914 только в Средней Азии насчитывалось уже 239 хлопкоочистительных заводов, две трети из 
которых базировались в Ферганской Долине, на которую приходились и две трети собираемого во всей Средней Азии хлопка-
сырца. Вкупе с хлопкоочистительной промышленностью в начале XX века (особенно с 1906, когда хлопковое масло стали 
вывозить по Ташкентской железной дороге) стала развиваться и маслобойная промышленность. В сезон 1915/16 было 
выработано 650 000 квинталов (Метрический квинтал равен 100 килограммам или 0.1 тонны) масла, 1 650 000 квинталов 
жмыха, 1 600 000 квинталов шелухи, а также 100 000 квинталов линта (в то время его он именовался как линтер). Получаемое 
хлопковое масло частью перерабатывалось на мыло на мыловаренных отделениях маслобойных заводов, а большая часть 
вывозилась в Европейскую часть Российской Империи на предприятия мыловаренной промышленности. Жмых в меньшей 
части шёл на корм скоту и удобрение, а в большей части вывозился за границу. Шелуха использовалась в виде топлива для 
заводских котлов и для нужд населения; некоторая часть её шла на корм скоту. Уже в те времена задумывались и о 
производстве целлюлозы из шелухи, но для этой цели всё же было решено использовать в первую очередь стебли 
Хлопчатника. К концу 1916 в Туркестане работали 43 маслобойных завода с 168 прессами, большинство из которых также 
базировались в Ферганской Долине. 
 
Впрочем, кроме Туркестанского Края хлопководство в Средней Азии развивалось также в Бухарском и Хивинском ханствах,  
находившихся под протекторатом Российской Империи, но сохранивших внутреннюю автономию. На их долю в сезон 1916/17 
приходилось около 13% хлопкового волокна, производимого во всей Средней Азии. В сезон 1909/10, например, в Хивинском 
Ханстве под Хлопчатником находилось порядка 16% всех посевных площадей этого ханства, причём две трети этих 
хлопковых плантаций засевались Американскими Селекционными Сортами Хлопчатника. В тот сезон из Хивинского оазиса, 
включавшего и Амударьинский отдел, на прядильные фабрики в центральной части Российской Империи было отправлено 
500 000 пудов (или 8 190 тонн) хлопкового волокна, а в сезон 1915/16 – уже 900 000 пудов (или 14 743 тонн) хлопкового 
волокна. На территории Хивинского Ханства были построены и функционировали в тот момент времени более 30 
хлопкоочистительных и 4 маслобойных заводов, причём лучшим хлопкоочистительным заводом из них считался 
оборудованный по мировым стандартам того времени завод, принадлежавший Большой Ярославской Мануфактуре. В целом 
же, в Бухарском и Хивинском ханствах в сезон 1914/15 под Хлопчатник было отдано 140 200 гектаров (га), в сезон 1915/16 – 
152 600 га, в сезон 1916/17 – 147 000 га посевных земель. Хлопковом делом в Бухарском и Хивинском ханствах владели в 
основном местные купцы из кланов так называемых туземных Евреев. 
 
Следует отметить тот факт, что правительство Российской Империи лишь только поощряло развитие хлопководства и 
хлопкоочистительной отрасли промышленности, но само непосредственно не принимало в этом участия. Всё выстраивалось 
на основе частной инициативы и местного предпринимательства. В Средней Азии в Туркестанском Крае значительную роль в 
этом играло купечество из местных предпринимателей, в число которых входили и туземные Евреи (или, по названию Русской 
администрации Туркестанского Края, Бухарские Евреи или самоназвания Исроэл и Яхуди). Русская администрация 
Туркестана рассматривала Бухарских Евреев как единственно лояльную часть туземного мусульманского населения Средней 
Азии; в этой связи она предпринимала меры, направленные на привлечение и упрочение их симпатий, в частности – 
свободное пребывание в пределах Российской Империи, свободная торговля в пределах Российской Империи, и 
приобретение недвижимого имущества на территории Российской Империи. На долю кланов Бухарских Евреев приходилось 
около 60% от всех хлопкоочистительных заводов Туркестанского Края. Всего в 1916 в Туркестане действовали 9 крупных 
торгово-промышленных предприятий, вовлечённых в хлопковое дело, среди которых были:- Торговый Дом Вадвяевыхъ (семье 
Бухарских Евреев – братьям Якубу и Сиону Вадвяевым принадлежали 30 хлопкоочистительных и 5 маслобойных заводов, а 
также Иваново-Вознесенская Мануфактура в центральной части России), предприятие Вл. Алексеев (ему принадлежали 28 
хлопкоочистительных и 4 маслобойных заводов), предприятие Потеляховское Торгово-Промышленное Товарищество На Паях 
братьев Потеляховых (семье Бухарских Евреев – братьям Рафаэлю и Натаниэлю Потеляховым принадлежали 36 
хлопкоочистительных и 2 маслобойных заводов), предприятие Беш-Бош (ему принадлежали Большая Ярославская 
Мануфактура, Московское Торгово-Промышленное Товарищество, Товарищество Для Торговли С Персией И Средней Азией), 
Торговый Дом Бр. Шлосберг и другие. Как видно из представленной информации некоторым кланам принадлежала вся 
цепочка от переработки хлопка-сырца в Средней Азии до переработки хлопкового волокна и изготовления тканей в 
Европейской части Российской Империи. О богатствах этих кланов и предприятий говорит хотя бы тот факт, что когда в 
Январе 1918 правительство Туркестанского Края обратилось за заёмом в 500 000 Рублей к предпринимателям из среды 
Бухарских Евреев, то 25% суммы было распределено к выделению от братьев Вадвяевых, 15% – от братьев Потеляховых, 
10% – от Элезера Маллабоя Симхаева, и оставшуюся часть распределили от всех остальных.  О хлопкозаводах ххххх. 
 
В то время непрерывный рост посевных площадей, отдаваемых в Средней Азии под возделывание Хлопчатника, приходился 
в значительной мере за счёт сокращения посевных площадей, отводимых под производство зерновых и иных 
продовольственных сельскохозяйственных культур. В результате такой переориентации местного сельского хозяйства 
Средняя Азия стала активно покупать зерно в других регионах Российской Империи. Так, в 1907 Туркестанский Край приобрёл 
4 000 000 пудов (или 65 523 тонны) зерна, а в 1914 – уже 12 500 000 пудов (или 204 759 тонн) зерна. Начавшаяся 1-я Мировая 
Война (1914–18) привела к сокращению поставок хлопкового волокна в Российскую Империю из-за рубежа, что, в свою 
очередь, привело к повышенному спросу на хлопковое волокно из Средней Азии. Так, если в 1913 цена на хлопковое волокно 
в центральной части Российской Империи составляла 24 Рубля за пуд, то в 1915 она возросла до 32 Рублей за пуд, а в 1916 
достигла 36 Рублей за пуд. Возросшая цена побудила местных дехкан увеличить посевы Хлопчатника. В результате в 
Туркестанском Крае посевные площади, отводимые под возделывание Хлопчатника, увеличились с 502 000 гектаров (га) (по 
другим данным с 524 000 га) в весну 1914 до 570 700 га (по другим данным до 524 000 га) в весну 1915, и до 582 100 га в весну 
1916, но дальнейшего роста более не наблюдалось. При этом весной 1916 под посевами Хлопчатника оказалось 16% всех 
посевных площадей Туркестанского Края. Но вместе с тем из-за массовых призывов крестьян и рабочих на фронт в 
Российской Империи серьёзно снизилось производство хлебов и промышленных товаров народного потребления, что 
болезненно отразилось на положении населения Средней Азии в связи с сокращением объёмов поставок данной продукции. В 



Средней Азии возник острый дефицит хлеба, сахара, тканей и другой продукции из разных регионов Российской Империи. 
Цены на хлеб выросли в 1915 на 100%, а в 1916 – на 400%, а цена на хлопковое волокно такими темпами не возрастала. В 
результате нехватки хлеба, но при этом нормированной цены на хлопковое волокно дехкане стали сокращать посевы 
Хлопчатника. Несмотря на значительные площади посева Хлопчатника весной 1916, из-за начавшегося в Средней Азии 
призыва местного населения на тыловые работы и возникающих в связи этим волнений местного населения, собранный 
осенью того же года урожай Хлопчатника оказался намного ниже обычного. Весной 1917 в Бухарском Эмирате и Хивинском 
Ханстве, например, посевные площади под Хлопчатник сократились с 147 000 га в 1916 до 86 500 га, что привело к массовому 
обнищанию дехкан, вовлечённых в трудоёмкое возделывание этой культуры. 
 
Гражданская Война и иностранная интервенция (Октябрь 1917–осень 1922), последовавшие за вторым государственным 
переворотом осенью 1917, крайне негативно отразились и на хлопководстве в создаваемом так называемыми большевиками 
на территории бывшей Российской Империи нового Советского государства. К примеру, в Туркестанском Крае местные 
басмачи, в том числе и при поддержке Английских интервентов, разрушили очень много хлопкоочистительных и маслобойных 
заводов, а оборудование большинства уцелевших пришло в негодность из-за простоя и отсутствия своевременного 
обслуживания и ремонта. В результате на 01 Января 1922 в Туркестанском Крае насчитывалось всего лишь 155 
хлопкоочистительных заводов, из которых реально действовавшими были 16 заводов. Такая же плачевная ситуация 
наблюдалась и маслобойной промышленности. Вследствие произошедшего спустя какое-то время новым властям страны 
пришлось развивать новое строительство заводов. В частности, в 1926 был построен и сдан в эксплуатацию новый 
маслобойный завод в Катта-Кургане (Kattaqo’rg’on), близ Самарканда, а в 1927 – в Фергане. Ферганский завод стал самым 
большим маслобойным заводом Советского государства; мощность его переработки составила 1 миллион квинталов семян в 
год (что соответствовало 25% того объёма семян, который был переработан на всех заводах Средней Азии в сезон 1915/16). 
 
Разразившаяся в молодой Советской стране Гражданская Война (1917–22) отрезала промышленные центры от сырьевых, и 
длительное время фабрики оставались без необходимого для их работы сырья. Последствия Гражданской Войны и 
продовольственного кризиса привели к массовому голоду и мору населения бывшей Российской Империи. В период с 1919 по 
1921 всё приносилось в жертву продовольственным интересам, что крайне негативно отражалось и на посевах Хлопчатника, 
который до той поры в соответствующих регионах возделывания заменял и вытеснял зерновые культуры, в результате чего 
местное население в них жило привозным хлебом. Но в те годы из-за длительной оторванности Туркестанского Края от 
центральной России в период так называемых ‘Оренбургских пробок’ и Гражданской Войны с белогвардейцами и местными 
басмачами многие хлопковые плантации оказались заброшенными, произошло расстройство ирригационной сети, снижение 
урожайности Хлопчатника, ухудшение качества вырабатывавшегося из него волокна; кроме того у местных дехканских 
хозяйств происходило резкое сокращение поголовья рабочего скота. Из-за нехватки хлеба и роста цен на него многие 
крестьянские хозяйства переходили на посевы продовольственных культур и в частности Пшеницы и Просо. Всё это привело к 
резкому и существенному сокращению посевов Хлопчатника. 
 
На заре своего зарождения в СССР состоялось, можно так сказать, и первое ‘хлопковое дело’. А начиналось всё с того, что с 
конца 1917–начала 1918 власть в Туркестанском Крае бывшей Российской Империи перешла к Советам. 22 Апреля 1918 
большевики национализировали всю внешнюю торговлю в стране. 30 Апреля 1918 в Ташкенте 5-й Всетуркестанский Съезд 
Советов провозгласил преобразование Туркестанского Края в Туркестанскую Автономную Советскую Социалистическую 
Республику (ТАССР) со столицей в Ташкенте. Учитывая стратегическую важность хлопководства, Совет Народных 
Комиссаров (Совнарком или СНК) ТАССР 28 Февраля 1918 издал Декрет о национализации государством всех запасов хлопка 
в республике, вызвавший большую тревогу у местных дехкан. Спустя всего лишь несколько дней, Совнарком ТАССР издал 
распоряжение, что действие принятого декрета не распространяется на запасы хлопка у трудящихся. 05 Марта 1918 
Совнарком ТАССР издал Декрет о национализации предприятий хлопковой и связанной с ней промышленности, среди 
которых оказались и предприятия ‘маслобойного производства, мыловаренные и ватные, а равно и предприятия торговые по 
скупке сырья и фабрикатов’. В соответствии с исполнением данного декрета в Туркестанской АССР были национализированы, 
в том числе, 296 хлопкоочистительных заводов и 5 ватных фабрик. В Мае 1918 на Всероссийском Съезде Совнархозов 
Алексей Иванович Рыков (1881–1938), Председатель Высшего Совета Народного Хозяйства (ВСНХ) РСФСР (бывший в 1917 
Народным Комиссаром (Наркомом) По Внутренним Делам), выступил с докладом, в котором среди главных экономических 
проблем страны назвал угрозу хлопкового голода. С целью предотвращения этой проблемы была введена монополия хлопка, 
а все запасы этого сырья в стране были объявлены собственностью государства. На тот момент времени Рыков оценил 
потребность текстильной промышленности страны в 224 000 тонн (т) хлопкового волокна, что составляло 57% от довоенного 
потребления. В центре России запасы хлопкового волокна в начале 1918 оценивались в 72 000 т, в Советском Туркестане – 
80 000 т, и по прогнозам новый урожай в Туркестане должен был составить 48 000 т (но план не был выполнен). Однако из-за 
ухудшения военно-политической ситуации в центре Советской России, блокады связи с Туркестаном через Оренбург и 
Красноводск, отгрузки волокна из Средней Азии осуществлялись крайне малыми объёмами, приводившими к остановкам 
текстильного производства в центре страны. С приходом и установлением Советской власти в Туркестане, национализацией 
хлопкоочистительной отрасли и банков была разрушена сложившаяся десятилетиями ранее система хлопководства, 
механизм кредитования выращивания Хлопчатника и закупок собранного хлопка-сырца. Из-за угрозы реквизиций хлопкового 
волокна, его неравноценного обмена на обесценившиеся деньги и продовольственные товары (в первую очередь хлеба) 
произошло массовое свёртывание возделывания Хлопчатника. В результате урожай Хлопчатника осенью 1918 составил в 
Советском Туркестане всего лишь пятую часть от урожая, собранного осенью 1917. Приблизительно такая же ситуация была и 
в Бухаре. Фактически национализация хлопковой отрасли Туркестана началась спустя несколько недель после разгрома 
Кокандской Автономии (Qo’qon Muxtoriyati) (называвшейся также Туркестанской Автономией), просуществовавшей с 28 
Ноября 1917 по 22 Февраля 1918. Значительные объёмы запасов хлопкового волокна были предусмотрительно укрыты их 
владельцами в центральной части России, в Туркестане и в бывшем Бухарском Ханстве. Тем не менее, большевикам удалось 
ликвидировать крупное дело местных хлопковых магнатов, вынудив их искать пути эмиграции и вывода капиталов за пределы 
Советского государства. В этой связи показательным примером послужила судьба тогдашних так называемых ‘хлопковых 
королей’ – туземных Евреев Рафаэля и Натаниэля Потеляховых. Рафаэль был арестован 22 Февраля, а Натаниэль – в конце 
весны 1918 Всероссийской Чрезвычайной Комиссией по Борьбе с Контрреволюцией и Саботажем (ВЧК) при Совете Народных 
Комиссаров Российской Советской Федеративной Социалистической Республики (СНК РСФСР). В архивах сохранился 
Протокол Допроса № 203 от 22 Февраля 1918, в котором Рафаэль бен Шломо Потеляхов давал объяснения по поводу своего 
участия в финансировании Кокандской Автономии. Рафаэлю вменяли, в том числе, попытку переоформления на имя 
Германского подданного 2 400 паёв Потеляховского Торгово-Промышленного Товарищества На Паях покупной ценностью в 30 
миллионов Рублей (ВЧК изъяла эти паи у Германского подданного). В ходе расследования Рафаэлю инкриминировали также 



спекуляцию хлопковым волокном в крупных размерах (213 вагонов), согласно которой он продавал осенью и в начале зимы 
1917 за 118 Рублей за пуд хлопковое волокно, произведённое и приобретённое им ещё в 1916 по 36 Рублей за пуд. Кстати, 
такая операция во всём хлопковом мире не признавалась ни тогда и ни сейчас спекуляцией в том её смысле, как это 
понимали сами сотрудники ВЧК. К тому же у Рафаэля могло и не быть возможности своевременной реализации хлопкового 
волокна в предыдущем сезоне; а уж какая цена на хлопковое волокно будет через год, не знает никто и сейчас. Цена, 
например, в следующем сезоне могла и упасть, что привело бы к значительным убыткам владельца хлопкового волокна; 
однако такой нюанс, видимо, даже и не рассматривался при заведении на Рафаэля уголовного дела. Кроме того, задайте себе 
вопрос:- Как бы Вы повели себя, если бы у Вас кто-то решил отобрать и всю собственность, и всё имущество, и весь 
заработанный капитал? Скорее всего, любой деловой человек предпочёл бы всяческими путями защитить себя, свою 
собственность, имущество и капитал, если конечно же он не идиот и не трус, а таковых среди тогдашних предпринимателей 
вряд ли можно было бы найти. С большой вероятностью можно было бы предположить, что от Рафаэля ВЧК добивалась 
изъятия сокрытых запасов хлопкового волокна и заработанных капиталов. По крайней мере это можно подтвердить тем, что 
на деле Рафаэля Потеляхова 26 Ноября 1918 была наложена резолюция самим Феликсом Эдмундовичем Дзержинским, 
тогдашним Председателем ВЧК, которая звучала буквально так:- ‘Тов. Аванесову. Вот справка о деле ‘хлопкового короля’ 
Потеляхова. Мы предложили отдать его родственникам, если они дадут за него несколько миллионов пудов хлопка’. Так или 
иначе, а сделка со следствием состоялась и оба брата были выпущены на свободу. Учитывая контакты братьев с Соломоном 
Абрамовичем Герцфельдом, Председателем Средне-Азиатского Районного Сионистского Комитета и Гласным Самаркандской 
Городской Думы, можно также предположить и то, что содействие их выпуску на свободу было оказано и по международным 
сионистским каналам. Братья Потеляховы, стремясь покинуть Советскую Россию, перебрались сначала в Баку, а оттуда в 
Иерусалим. Рафаэль скончался в 1936 в Лондоне. Другие ‘хлопковые короли’ Российской Империи – братья Якуб и Сион 
Вадвяевы – эмигрировали из России в США в начале 1920-х. Такие вот итоги проведённой большевиками национализации 
хлопковой отрасли бывшей Российской Империи. 
 
Так или иначе с целью восстановления и развития хлопководства на территории Туркестанской и Азербайджанской республик 
Совет Народных Комиссаров (Совнарком) РСФСР 02 и 20 Ноября 1920 издал соответствующие декреты – ‘О Восстановлении 
Хлопковой Культуры В Туркестанской и Азербайджанской Республиках’. Для руководства намеченных работ был создан 
Главный Хлопковый Комитет (Главхлопком), в подчинении которого оказались хлопковые комитеты в этих республиках. В 
результате национализации хлопкоочистительной отрасли в Средней Азии были созданы три хлопковых товарищества:- 
Русско-Туркестанское, Русско-Бухарское и Русско-Хорезмское. 
 
Сезон 1921/22 вошёл в историю страны как сезон небывалого, великого бедствия, постигшего целую треть Российской 
деревни, и притом с наибольшей посевной площадью, дававшей две трети всего товарного хлеба. Вследствие засухи им стал 
великий неурожай, в результате которого в стране среди населения начался голод и мор небывалого до сей поры масштаба. 
Масштаб постигшего бедствия отражают следующие данные:- сбор хлебов составлял в сезон 1920/21 2 426 000 000 пудов 
(или 39 739 547 тонн), в 1921/22 – 2 042 000 000 пудов (или 33 449 363 тонн) и в 1922/23 – 2 592 000 000 пудов (или 42 458 741 
тонн); недобор хлебов в сезон 1921/22 составил колоссальную цифру – 384 000 000 пудов (или 6 290 184 тонн), что привело к 
установлению в молодой стране диктатуры хлеба и нужде в трате огромной доли её небольших ресурсов на закупку хлеба за 
рубежом. Вместе с тем в сезон 1921/22 от засухи пострадали не все производящие территории страны, например, в 
урожайных непострадавших районах за счёт отказа от так называемой продразвёрстки и перехода на систему продналога 
(приближавшейся к системе продразвёрстки) в распоряжении крестьянских хозяйств оказались даже излишки продукции, что 
позволило им за счёт огромного спроса на хлеб в неурожайных частично и полностью пострадавших и потребляющих районах 
страны реализовать её и в следующий сезон 1922/23 нарастить посевные площади, хотя в Сибири и Киргизии процесс 
сокращения посевных площадей продолжился и в следующий сезон 1922/23. Центральное Статистическое Управление (ЦСУ) 
РСФСР, ссылаясь на то, что в России статистические данные никогда не были вполне точными, заявило о ещё большем их 
ухудшении, то есть неурожай хлебов в сезон 1921/22 нанёс народному хозяйству огромный ущерб. 
 
До государственного переворота и начала Гражданской Войны хлопчато-бумажная промышленность Российской Империи по 
стоимости выпускавшейся продукции составляла 70% от стоимости всей текстильной продукции. К концу так называемого 
‘военного коммунизма’ данная отрасль потеряла всю свою мощь, оказавшись в сезон 1920/21 на уровне 5–6% от довоенного 
уровня. Вся страна и её хлопчато-бумажная отрасль в частности остро нуждалась в проведении экономических реформ. 
Новая Экономическая Политика (НЭП), начавшая осуществляться в стране в 1921, стала понемногу оживлять 
промышленность и позволила населению поправить своё продовольственное и общее положение. Кроме замены 
продразвёрстки на продналог, были разрешены частная торговля; мелкие капиталистические предприятия вплоть до 
допущения государственного капитализма в виде концессий и аренды мелких промышленных предприятий и земли под 
строгим контролем государства; государственная промышленность была переведена на хозрасчёт; натуральная оплата труда 
была заменена денежной заработной платой по количеству и качеству труда; и другое. Из основных отраслей производства 
молодой Советской республики влияние НЭП сказалось прежде всего на текстильной, в которой стали внедряться новые 
формы организации и управления производством – тресты. 95% текстильных предприятий, то есть почти все в течение 1921 
были затрестированы, объединились в 55 трестов. Трестам отводилась роль возрождения промышленности для могущего и 
должного удовлетворения хотя бы минимальных потребностей страны; кроме того, им была поставлена задача улучшения 
организации труда, поднятия производительности живого труда, использования и повышения до максимума имевшегося 
промышленного оборудования и его производительности, а также снижения совершенно ненормально возросших прямых и 
накладных расходов производства с целью достижения наименьшей себестоимости готовой продукции. 1921 год стал 
ключевым в восстановлении и развёртывании простаивавших текстильных производств Советской республики. За 3 месяца 
последнего квартала 1921 или, иначе, к концу первого квартала нового отчётного года объём продукции всей текстильной 
промышленности РСФСР практически удвоился по сравнению с первым месяцем этого же квартала. (Примечание:- Отчётный 
финансовый год начинался тогда 01 Октября текущего календарного года и заканчивался 30 Сентября следующего 
календарного года.) Если в 1920 из всех Российских хлопчато-бумажных предприятий действовало лишь 51 предприятие, то к 
концу 1921 снова были пущены в работу уже 108 предприятий, в том числе прядильные. Если сравнивать с довоенным 
временем, то разворот хлопчато-бумажного производства в прядении и ткачестве составил порядка 25–30%, но процесс этот 
шёл по нарастающей практически весь следующий 1922 год, затормозившись немного к его концу. Единственным фактором, 
сдерживавшим дальнейший рост текстильной промышленности, был недостаток оборотных средств, вносивший крайнюю 
дезорганизацию как в само производство, так и в процесс сбыта готовой продукции, который с лета 1922 стал серьёзно 
замедляться. К тому же квалификация персонала текстильных предприятий оказалась ниже довоенного времени; голод, 
низкая заработная плата, бездействие предприятий предшествовавших лет смутного времени сильно разрядили кадр высоко 



квалифицированных текстильщиков – часть которых вымерла, часть подалась в другие более выгодные промысла, часть 
осела в деревне и так далее. Отрасль столкнулась с острой необходимостью в неотложном оздоровлении условий и быта 
(заработная плата, санитарно-гигиенические условия труда и тому подобные) текстильщиков, в воссоздании фабрично-
заводского ученичества и тому подобной подготовки кадров, и в техническом усовершенствовании рабочей силы. Фактически 
НЭП позволила решить вопрос увеличения масштабов производства и увеличения выпускаемой продукции, но она не смогла 
решить за тот начальный и короткий период времени задачу правильной и производительной организации труда. Падение 
объёмов сбыта готовой продукции во второй половине 1922 было связано со многими причинами, среди которых:- низкая 
покупательская способность населения, крайняя нестабильность Рубля, отсутствие нормального торгово-промышленного 
кредита, сокращение расхода топлива на единицу изделий (который в два раза превышал довоенную норму) и другие; а ведь 
хозрасчёт требовал самоокупаемости производства, вследствие чего себестоимость готовой текстильной продукции зачастую 
значительно превышала их рыночную цену. Основным рынком сбыта готовой хлопчато-бумажной продукции с 1921 был 
Московский рынок; тресты смогли начать её сбыт на периферийных рынках страны лишь с конца 1922. Так или иначе 
результатом проведения НЭП стал постепенный подъём всей экономики страны только в начале 1923. 
 
В сезон 1921/22 производство хлопкового волокна в молодой Советской республике составило всего лишь 571 527 пудов (или 
9 362 тонны (т)). Роль Закавказья (главным образом Азербайджана) свелась в этот сезон практически к нулю. Основным 
национальным поставщиком тогда оставался Туркестан, в котором производство хлопкового волокна также серьёзно 
сократилась и вследствие значительного уменьшения посевных площадей под Хлопчатником, снижения его урожайности и 
прочих проблемных моментов того времени. Ххххх. 
 
В отношении статистических данных о хлопководстве путаница в цифрах наблюдалась ещё при царском правлении и 
вызывалась тем, что публиковавшиеся вычисления основывались на данных по урожаю, собранному в Августе и первой 
половине Сентября, в то время как сбор урожая продолжался ещё в 2–3 этапа весьма длительное время и заканчивался в 
Ноябре, а иногда и в Декабре. Тогдашний Центральный Статистический Комитет (ЦСК) вынужден был публиковать данные по 
первому сбору хлопка-сырца, причём не со всех плантаций. Последующие поступающие от местных администраций сведения 
о сборе хлопка-сырца дорабатывались позже и публиковались в статистическом ежегоднике в следующем году. Мало того, 
если от местных администраций из каких-то губерний или областей не поступало впоследствие дополнительных данных об 
урожайности, то ЦСК принимал за таковые в этих регионах данные о средней урожайности в соседних губерниях или 
областях. После государственного переворота и за время Гражданской Войны из-за принудительного изъятия хлеба или его 
покупки по твёрдым ценам, или даже непосредственно, под влиянием продразвёрстки и последующего перехода на 
продналог, сельское население стало скрывать размеры и результаты своих хозяйств, существенно занижая эти показатели. 
В этой связи ЦСУ стало использовать два метода получения данных о посевных площадях:- (i) метод вычисления среднего 
посева данного рода для опрошенных хозяйств и непосредственного обобщения полученных показаний на все хозяйства; и (ii) 
метод учёта изменений посевной площади данного года в сравнении с предшествующим по показаниям населения. С 
помощью этого ЦСУ удалось сделать вывод о том, что население безусловно преувеличивало сокращение посевных 
площадей от одного года к другому. Данные об урожайности сельскохозяйственных культур в пудах с одной десятины также 
стали чересчур заниженными. ЦСУ публиковало различные варианты исчислений урожайности, вносив в них различные 
поправки в непосредственные показания населения о качестве урожая, определявшегося в то время в РСФСР по пятибальной 
системе. Сам последующий перевод бальных оценок в количество сбора с десятины также страдал неточностями. Чтобы как-
то справиться с таким беспорядком ЦСУ стало анализировать более точные показатели потребления и переносить их с 
поправками на получаемые показатели посевных площадей и урожайности. К примеру, в бюллетене № 57 ЦСУ от 25 Декабря 
1921 общая посевная площадь в стране исчислялась в 51.8 миллионов десятин (или 56.6 миллионов гектаров), а в 
Экономическом Обозрении Выпуск 1 1923 ЦСУ заявило о 60.7 миллионах десятин (или 66.3 миллионов гектаров) по общим 
посевным площадям 1921. В результате специального исследования, опубликованного в Сельском и Лесном Хозяйстве, 
руководитель текущей статистики ЦСУ принял общую посевную площадь в стране по 1921 в размере 76.2 миллионов десятин 
(или 83.3 миллиона гектаров). Такое дикое разногласие данных на тот момент очевидно казалось вполне естественным 
явлением. В Туркестанском Крае площадь всех орошаемых земель по-прежнему продолжала сокращаться, так в сезон 
1920/21 она составляла 1 400 000 десятин (или 1 529 556 гектаров), а в 1921/22 – всего 1 000 000 десятин (или 1 092 540 
гектаров), в то время как в сезон 1913/14 этот показатель достигал 2 300 000 десятин (или 2 512 842 гектаров). Одной из 
причин такого сокращения было ветхое состояние ирригационных сооружений. Правительство поняло, что без их ремонта и 
обновления этот спад не переломить, и стало выделять на эти цели бюджетные деньги с тем, чтобы довести площади всех 
орошаемых земель в Туркестанском крае до нормы сезона 1913/14. По той же самой причине хлопководство на Кавказе 
оказалось ещё в более худшем положении, так, например, если в сезон 1913/14 посевные площади под Хлопчатником 
составляли 127 000 десятин (или 138 753 гектаров), то в 1921/22 всего 3 000 десятин (или 3 278 гектаров), а в 1922/23 и того 
меньше – всего 1 000 десятин (или 1 093 гектаров). В сезон 1921/22 зарубежного хлопкового волокна в страну завезли всего 
лишь 29 000 пудов (или 475 тонн); и Советские текстильщики урабатывали немногочисленные остатки сырья, имевшиеся на 
складах. Возросший дефицит сырья привёл к росту цен на внутреннем рынке хлопка, причём как на зарубежный, так и на 
местный хлопок, в частности, несмотря на то, что отпускная цена, установленная Главным Хлопковым Комитетом, составляла 
21.30 червонный Рубль за один пуд хлопка, реальная цена для текстильщиков доходила до 40 червонных Рублей за пуд, то 
есть цена возрастала почти вдвое. Вместе с тем проблемы производства наблюдались и текстильщиков; упал сбыт готовой 
продукции, в том числе и из-за повышения цен на готовую подукцию из дорогого сырья, существенно сократились её объёмы 
производства и спрос на сырьё. Однако, как уже упоминалось ранее, в 1921 с целью развёртывания текстильной 
промышленности и организации сбыта фабрики стали объединяться в тресты. Этот процесс очень скоро дал знать о себе. В 
сезон 1921/22 производство хлопковой (или хлопчатобумажной) пряжи немного подросло, составив 1 460 000 пудов (или 
23 916 тонн) в сравнении с предыдущим сезоном 1920/21, когда было выработано лишь 1 072 900 пудов (или 17 575 тонн) 
пряжи; это привело к тому, что хлопкопрядильный сектор заработал на 31% своей мощности, а хлопкоткацкий – на 45%, но 
упавшая ранее производительность труда текстильщиков повысилась при этом не намного. Вместе с тем вновь 
запускавшиеся после простоев в работу предприятия уработали практически все запасы сырья, имевшиеся в центральной 
России. Почти все отрасли Российской промышленности оказались на грани сырьевого кризиса, что понудило 
промышленников более сдержанно расходовать в том числе и остававшиеся запасы хлопка с учётом их незначительного 
пополнения из регионов возделывания. В то время запасы хлопкового волокна хранились на складах предприятий и складах в 
перевозочных пунктах в Нижнем Новгороде, Рыбинске, Кинешме, Самаре, Казани, Астрахани и Саратове, а также 
непосредственно в Туркестане, немного в Азербайджане и в пути на Ташкентской дороге. В связи с сокращением 
возделывания Хлопчаника, наращиванием производства текстильной продукции и уработкой прядильщиками запасов в сезон 
1922/23 Российским промышленникам пришлось ввезти из-за рубежа значительный объём хлопкового волокна – 1 250 000 



пудов (или 20 476 тонн). Тем не менее вплоть до Марта 1923 трестам не удавалось в полном объёме переломить ситуацию и 
овладеть рынком, который оказывал на них давление, иногда диктуя им свои условия. 
 
Несмотря на наличие собственного производства хлопка у себя в стране, его всё же не хватало, и недостающие объёмы 
хлопкового волокна РСФСР импортировала. Поначалу заказы Главного Хлопкового Комитета РСФСР на внешние закупки 
хлопкового волокна размещались у Европейских хлопковых брокеров (как это было и в Российской Империи), что не 
позволяло добиться более дешёвых цен из-за посреднической маржи брокеров. 28 Февраля 1922, в том числе, с целью 
закупки хлопка и текстильных машин за границей при Высшем Совете Народного Хозяйства (ВСНХ) РСФСР был создан 
Всероссийский Текстильный Синдикат (ВТС), под эгидой которого были синдицированы 38 трестов, состоявших из 390 
текстильных фабрик, а также 117 филиалов оптовых и розничных продаж хлопка и готовой продукции текстильщиков. 
Председателем Правления ВТС был назначен Виктор Павлович Ногин (1878–1924). Ещё в Российской Империи текстильная 
промышленность выполняла очень важную роль в экономике страны, и к моменту государственного переворота в 1917 она 
являлась наиболее развитым индустриальным сектором экономики. Для её поддержания и дальнейшего развития постоянно 
требовался хлопок высокого качества. В Октябре 1923 в Нью Йорке, США по распоряжению Председателя Правления ВТС 
была зарегистрирована дочерняя компания синдиката – ALL-RUSSIAN TEXTILE SYNDICATE, INC. (ARTS), кроме того были 
открыты два представительства этой компании – в Хьюстоне (Houston) и Новом Орлеане (New Orleans). Открывая 
иностранную компанию и два её представительства, Ногин надеялся избежать лишних расходов на посредников, покупая 
Американский хлопок напрямую в США. Тремя основными Американскими контрагентами ВТС выступали уже тогда хорошо 
известные торговые компании:- Эндёсэн, Клэйтчэн Энд Кампэни (ANDERSON, CLAYTON & COMPANY), Зильван Ньюбюрга 
Энд Сан (SILVAN NEWBURGER & SON), и Вайл Бразёз (WEIL BROTHERS). Для оплаты поставляемого хлопка руководство 
Американской компании ALL-RUSSIAN TEXTILE SYNDICATE, INC. (ARTS) договорилось с руководством банка Чэйс Нэшэнэл 
Бэньк (CHASE NATIONAL BANK; подконтрольного семейству Рокэфэлё (Rockefeller)) о выделении краткосрочного кредита в 
размере 2 миллионов Долларов США под гарантию Советского Госбанка (GOSBANK). Первая отгрузка поставляемого хлопка 
была произведена в Феврале 1924. Вообще же в первые девять месяцев своего существования Американский ВТС (ARTS) 
был в состоянии приобретать Американский хлопок на сумму 36.7 миллионов Долларов США. Для доставки хлопка в Россию 
Американский ВТС нанимал иностранные судна, ходящие не под флагом США. Эти судна вывозили Америрканский хлопок из 
портов Галвестона (Galveston) и Хьюстона (Houston), Штат Техас (State of Texas), и направлялись в Российский Порт 
Мурманска. Судна не под Американским флагом были задействованы в этой схеме поставки лишь потому, что портовые 
сборы в самой России для суден из США в 5 раз превышали аналогичный сбор для других иностранных суден. Это было 
вызвано тем, что между Советской Россией и США отсутствовали политические отношения. В 1925 Чэйс Нэшэнэл Бэньк 
предоставил ВТС уже более крупный кредит – 15 миллионов Долларов США, что в итоге позволило привезти из США в СССР 
в том году хлопка-волокна на общую сумму 43 миллиона Долларов США. Кстати, Чэйс Нэшэнэл Бэньк был в то время вторым 
крупнейшим банком в США, на вкладах в этом банке хранилось порядка 800 миллионов Долларов США (USD800 millions in 
deposits). А первым по величине вкладов был в тот момент Нэшэнэл Сыти Бэньк (NATIONAL CITY BANK), в котором на 
вкладах хранилось порядка 1.25 миллиарда Долларов США (USD1.25 billion). Правительство большевиков отказалось от 
работы с этим банком, поскольку банк после государственного переворота в Российской Империи в 1917 потребовал от них 
компенсации, и те усматривали в этом банке потенциального врага. 25 Октября 1925 ВТС был признан в СССР общесоюзным 
органом и переподчинён Высшему Совету Народного Хозяйства (ВСНХ) СССР; название синдиката оставалось ещё до 1928 
(с 1928 и по 1931 (момент ликвидации) он имел название Всесоюзный Текстильный Синдикат (ВТС) при ВСНХ СССР). В 1926 
Чэйс Нэшэнэл Бэньк предоставил ВТС кредитную линию в размере 30 миллионов Долларов США. В итоге за первые три года 
своего существования Американское дочернее предприятие Советского ВТС законтрактовало и поставило в СССР 
Американского хлопкового волокна на сумму 117 миллионов Долларов США; его заказы на приобретение хлопка в США были 
самыми крупными заказами СССР до середины 1920-х. В результате если в сезон 1922/23 в СССР было отгружено 60 408 кип 
хлопка-волокна, то в 1924/25 уже 322 617 кип; при этом производство хлопка-волокна в СССР за это же время выросло даже 
ещё более мощными темпами – с 63 136 кип в 1922/23 до 391 828 кип в 1924/25. Хлопок сыграл весьма заметную и очень 
важную роль в формировании кредитных отношений между СССР и США. Но не обошлось при этом и без казусов, например, 
между заказчиками из ВТС и Американскими экспортёрами возникла проблема из-за размера, формы и тары кип с хлопковым 
волокном. Американцы предлагали стандартные большие прямоугольные кипы (large square bales) со средним весом 500 
фунтов, а заказчики потребовали от них маленькие округлённые кипы (small round bales) и уменьшения веса тары на 87%. 
Такие требования были вызваны необходимостью занижения таможенных платежей в бюджет СССР при ввозе хлопка в 
страну и их могли исполнить не все поставщики. Дело в том, что при ввозе Американского хлопкового волокна в Порту 
Мурманска ВТС должен был платить 5.83 цента за фунт (cents per pound). Снижение веса тары позволило ВТС снизить 
уплачиваемую ввозную пошлину на 5%, уменьшение веса кипы и изменение её формы позволило снизить платежи ещё на 
4.43%. В итоге при ввозе Американского хлопкового волокна Всероссийскому Текстильному Синдикату удалось сэкономить 
9.43% или USD2.75 от привозного тарифа на каждой кипе хлопкового волокна. С этим немного не стыкуется официальная 
информация Советского Правительства:- при ввозе хлопка взималась таможенная ввозная пошлина в размере 1 Рубля за пуд, 
однако уже с 08 Января 1924 так называемый привозной тариф на хлопок был обнулён, то есть был разрешён беспошлинный 
ввоз. С момента государственного переворота в 1917 основным портом ввоза хлопка в Россию и СССР был Порт Мурманска 
(впоследствии этот порт был ведущим и при вывозе (или экспорте) хлопкового волокна из страны). 
 
Сезон 1922/23 стал для Хлопчатника переломным – спад производства, вызванный государственным переворотом и 
последовавшими Гражданской Войной и иностранной интервенцией, остановился. Стали существенно наращиваться 
посевные площади под Хлопчатник, увеличивался товарный сбор хлопка-сырца. Это было связано с тем, что Правительство 
большевиков:- (i) стало ассигновать ремонт ирригационных сооружений (к примеру в Туркестанском Крае, было выделено 
5 850 000 Рублей золотом (или золотых Рублей), что превысило довоенные расходы на эти цели); (ii) стало снабжать 
Туркестанский Край продовольствием; (iii) стремилось регулировать цены на хлопок-сырец так, чтобы он стоил в 2–3 раза 
дороже Пшеницы (как это было до государственного переворота в 1917 и Гражданской Войны); (iv) предоставляло дехканам 
кредиты (так в Туркестанском Крае Сельскохозяйственный Банк по договорённости с Главным Хлопковым Комитетом в сезон 
1922/23 предоставлял дехканам кредит из расчёта 60 Рублей золотом (или золотых Рублей) на десятину по долгосрочным 
ссудам под 6% и по краткосрочным ссудам под 12% годовых); и (v) помогало наращивать семенной фонд Хлопчатника. Из-за 
ввоза зарубежного хлопкового волокна его стоимость на внутреннем рынке возросла в два раза с Октября 1922 (с 16 до 32 
Рублей за пуд). Тем не менее, выпуск хлопковой пряжи в стране в сезон 1922/23 составил 2 223 000 пудов (или 36 414 тонн 
(т)) с 1 460 000 пудов (или 23 916 т) в сезон 1921/22, то есть на 55%; а выпуск хлопкового суровья до 423 000 000 аршин с 
213 000 000 аршин, соответственно, то есть на 81–88% (по готовому товару). Готовая продукция трестов отпускалась в 
розничную продажу со складов Центросоюза и других учреждений и лиц. Ххххх. 01 Февраля 1923 Российское Правительство 



отменило ранее введённую хлопковую монополию, расширило кредитные операции хлопкоробам, и начало работы по 
ирригации. Предпринятые Правительством меры позволили переломить с сезона 1923/24 патовую ситуацию в хлопководстве 
и на Кавказе; так если в сезон 1922/23 посевная площадь под Хлопчатник состаляла всего 1 000 десятин (или 1 093 гектаров), 
то на следующий сезон 1923/24 она увеличилась до 27 000 десятин (или 29 499 гектаров). В сезон 1923/24 производство 
хлопкового волокна в стране выросло до 41 902 т, что удовлетворяло потребности Советских текстильщиков в хлопке в тот 
момент лишь на 24%. Несмотря на то, что в сезон 1923/24 прядильным фабрикам было поставлено 7.6 миллионов пудов 
хлопкового волокна (24% – Российское, около 55% – Американское и 21% – прочее заграничное, включая Персидское), 
фабрики реально переработали только 6.5 миллиона пудов (или 106 475 т) хлопкового волокна. В то время текстильные 
фабрики изготавливали из хлопка следующие ткани:- простынное полотно, ситец 2 пудн. № 6, трико чёрное № 2, миткаль 2 
пудн.. 41.4% всей произведённой текстильщиками продукции в сезон 1923/24 было реализовано через Всероссийский 
Текстильный Синдикат (ВТС). Вместе с тем для текстильной промышленности страны сезон 1923/24 стал крайне 
депрессивным. Такое положение дел было вызвано несоответствием цен на продукцию текстильщиков и покупательской 
способностью населения. В сезон 1924/25 в Туркестанской АССР единственной, широко развившейся по тем временам 
отраслью являлась хлопкоочистительная. Её продукция составляла 77% общей стоимости продукции всей промышленности 
республики. Стало возрастать количество работающих хлопкоочистительных заводов. 
 
В связи с проведением в Средней Азии национально-государственного размежевания Советских республик 27 Октября 1924 
Туркестанская АССР была ликвидирована. Ххххх. После национального размежевания республик Средней Азии, 
состоявшегося 27 Октября 1924 на основании Постановления Политического Бюро Центрального Комитета Российской 
Коммунистической Партии (большевиков) (Политбюро ЦК РКП(б)) от 12 Июня 1924, были ликвидированы с преобразованием в 
два новых хлопковых товарищества:- Русско-Узбекское и Русско-Туркменское. Русско-Туркменское хлопковое товарищество 
обслуживало соответственно территорию Туркменистана, а Русско-Узбекское – территории Узбекистана, Казакистана, Кара-
Калпакии, Кара-Киргизии и Таджикистана. Проведение единой хлопковой политики обеспечивалось владением 
Главхлопкомом свыше 70% акций в каждом из этих товариществ. 
 
В сезон 1925/26 их уже насчитывалось 59 хлопкоочистительных заводов, из которых 49 – в Узбекистане и 7 – в 
Туркменистане. Несмотря на то, что количество заводов составляло лишь порядка 25% от действовавших в 1913, они 
переработали хлопок-сырец по количеству равный 66% от переработанного объёма в 1913. Такая ситуация объяснялась тем, 
что за предыдущие несколько лет действующие заводы подверглись значительному укрупнению в ходе проведённых 
реконструкций, которые и позволили нарастить объёмы переработки хлопка-сырца. Каждый действующий 
хлопкоочистительный завод стал перерабатывать продукцию практически в два раза больше, нежели в 1913; хотя 
оборудование действовавших заводов было сильно изношено. Перерабатывающая отрасль края расширялась за счёт 
находившихся в консервации резервов. К 1930 было намечено обеспечить работой уже 75 хлопкоочистительных заводов. При 
этом происходили концентрация самих заводов и расширение сети скупочных пунктов. 
 
Ххххх. В сезон 1927/28 посевные площади под Хлопчатник составили 735 000 гектаров (га), впервые превысив показатель 
весьма благоприятного сезона 1913/14, когда посевные площади составляли 688 000 га. В этот же сезон текстильная 
промышленность СССР переработала 367 000 тонн (т) хлопкового волокна, из которых 212 000 т (или 57.8% от общего 
объёма) своего и 155 000 т (или 42.2%) завезённого из-за границы. 
 
Текстильная промышленность развивалась хорошими темпами ещё в Российской Империи и к сезону 1912/13, например, по 
размерам производства она занимала одно из первых мест в общей сумме продукции всей Российской промышленности. И 
темпы её роста были достаточно устойчивыми и твёрдыми. Ххххх. Несмотря на всю драматичность ситуации, связанной с 
Гражданской Войной, Высший Совет Народного Хозяйства (ВСНХ) СССР принял решение создать текстильную 
промышленность и в Средней Азии. С этой целью на территории Узбекистана был образован Трест Кзыл-Шарк (Красный 
Восток), а в Туркменистане – Трест Туркмануфактура. Оба треста изготавливали ткани для Средне-Азиатского рынка. На 
начальном этапе у них не было своих текстильных фабрик в собственных республиках, и ВСНХ СССР предоставил им 
возможность владеть таковыми на территории Центрально-Промышленной области РСФСР. В частности Кзыл-Шарк владел 
Зарайской Прядильно-Ткацкой Фабрикой Красный Восток и Вениковской Ткацко-Отделочной Фабрикой Красный Узбекистан, а 
Туркмануфактура владела Реутовской Мануфактурой. Во второй половине 1920-х в этих республиках началось строительство 
двух опытных текстильных фабрик – первая в Фергане, Узбекистан, а вторая – в Полторацке (нынешний Ашгабат), 
Туркменистан. Для начала было предложено оснастить их 10 000 веретён каждую и соответственным количеством 
прядильных станков, хотя они сразу же строились с таким расчётом, чтобы со временем оснастить их до 40 000 веретён 
каждую. Ввод в эксплуатацию этих фабрик состоялся в 1928. Исходя из климатических условий, они изготавливали лишь 
более грубые сорта тканей, а всю потребность в более качественной ткани республики закрывали за счёт текстильных 
фабрик, находившихся в РСФСР. 
 
Весной 1928, выполняя постановление правительства страны о формировании так называемых Новых Районов 
хлопководства, на территориях Северного Кавказа, Украины и Крыма было засеяно Хлопчатником 2 000 гектаров (га). В сезон 
1928/29 в стране было собрано 8 211 100 центнеров (821 110 тонн) хлопка-сырца или 254 500 тонн в пересчёте на хлопковое 
волокно. На следующий сезон 1929/30 посевная площадь под Хлопчатником в этих новых районах увеличилась сразу до 
148 000 га; всего же в этот сезон 1929/30 посевные площади впервые превысили один миллион гектаров, составив 1 055 250 
га. В сезон 1930/31 посевная площадь под Хлопчатником в этих новых районах достигла уже 398 000 га. 
 
Начиная с 1929/30 увеличение посевов хлопка в Средней Азии происходило за счёт ирригации новых площадей и 
постепенного вытеснения с поливных полей всех других сельскохозяйственных культур за исключением Хлопчатника. Для 
координации научно-исследовательской работы по разработке и совершенствованию технологии возделывания Хлопчатника 
для различных зон хлопководства при Министерстве Сельского Хозяйства СССР в 1929 в Ташкенте, Узбекская Советская 
Социалистическая Республика, был организован Всесоюзный Научно-Исследовательский Институт Хлопководства 
(СоюзНИХИ). 
 
В 1930-е на территории Союза Советских Социалистических Республик (СССР) Хлопчатник возводили в следующих 
регионах:- (1) Поливные Районы:- Азербайджан, Армения, Грузия, Казахстан, Киргизия, Таджикистан, Туркмения и Узбекистан; 
и (2) Неполивные Районы:- Россия (Дагестанская АССР, Краснодарский Край, Крымская АССР, Орджоникидзевский Край, 



Ростовская Область, Сталинградская Область и Чечено-Ингушская АССР) и Украина (Днепропетровская Область, 
Николаевская Область и Одесская Область). 
 
С 1930/31 с целью освоения новых земель под Хлопчатник начались иригационные работы в районах Голодной Степи, 
Чирчик, Ангрена, в Южном Хорезме, в долинах рек Вахш и Зеравшан. 
 
В сезон 1931/32 была достигнута хлопковая независимость СССР; производство хлопкового волокна впервые немногим 
превысило его потребление местной текстильной промышленностью. 
 
В сезон 1932/33 началась реорганизация существовавших семенных хозяйств и постановка работ по получению 
длинноволокнистого хлопка и, в особенности, его Египетских разновидностей в Таджикистане. 
 
Совет Народных Комиссаров Союза ССР своими постановлениями утверждал площади посевов, план контрактации и сроки 
здачи законтрактованного хлопка-сырца (например, для сезона 1934/35 в Сентябре – 15%, в Октябре – 45%, в Ноябре – 32% и 
в Декабре – 8%) для всех регионов СССР. 
 
В 1935/36 доля СССР в мировом производстве хлопка составляла 9.2%, из которых:- 60.78% приходилось на Узбекистан 
(УзССР, включая Каракалпакию (Каракалпакскую АССР)), 9.24% – на Туркменистан (ТуркмССР), 4.26% – на Таджикистан 
(ТаджССР), 10.78% – на Азербайджан (АзССР), 3.96% – на Казахстан (КазССР), 3.32% – на Кыргызстан (КиргССР), 2.93% – на 
Украину (УССР), 2.83% – на Россию (РСФСР), 1.05% – на Армению (АрмССР), и 0.31% – на Грузию (ГССР). В целом же по 
стране за период 1925–35 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составляла 1 442 000 га, усреднённое 
производство хлопка-сырца составило 1 013 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца составила при этом 7.1 
ц/га. 
 
В период 1936–40 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила уже 2 079 000 га, усреднённое производство 
хлопка-сырца – 2 498 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца – 12.2 ц/га. 
 
В 1930-е хлопководство на территории Украины и России продолжало вестись на неполивных землях (nonirrigated lands), при 
этом производство Хлопчатника в Украине немного превышало производство Хлопчатника в России. В те времена в Украине 
хлопководством занимались в Днепропетровской Области, Запорожской Области, Николаевской Области и в Одесской 
Области, в 1939 к ним добавилась Херсонская Область; а в России – в Азово-Черноморском Крае, Крымской АССР, Северо-
Кавказском Крае и в Сталинградском Крае. Вследствие отсутствия поливов хлопководство в России и Украине было мало 
продуктивным, очень низким было и качество получаемого хлопкового волокна. В 1940/41 посевные площади под 
Хлопчатником в России и Украине составляли 526 000 гектаров, что на тот момент оценивалось как 25% всех площадей в 
СССР, отведённых под возделывание Хлопчатника; урожайность Хлопчатника на богарных землях в России и Украине 
составила 1.9 ц/га, в то время как на поливных землях в республиках Средней Азии она составляла 13.8 ц/га; а производство 
хлопкового волокна в этих республиках составляло лишь 6% от общего объёма производимого в СССР хлопкового волокна. 
 
Великая Отечественная Война (22 Июня 1941 – 09 Мая 1945) конечно же сказалась и на производстве хлопка в СССР. В 
целом по стране за период 1941–45 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 1 464 000 га, усреднённое 
производство хлопка-сырца составило 1 365 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца составила при этом 9.4 
ц/га. В годы войны наблюдался острый дефицит минеральных удобрений, который привёл к снижению урожайности. 
Хлопкоробы пытались возместить их отсутствие навозом, но эта практика не дала существенного результата. Восстановление 
экономики и хлопководства в частности происходило с большим напряжением народных ресурсов (учитывая огромное 
количество погибшего на войне трудоспособного населения). 
 
Тем не менее, в период 1946–50 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 1 684 000 га, усреднённое 
производство хлопка-сырца – 2 324 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца – 14.0 ц/га. 
 
В 1950/51 доля СССР в мировом производстве хлопкового волокна составляла 17.5%, из которых внутри самого Советского 
Союза:- 44.75% приходилось на Узбекистан, 15.92% – на Россию, 13.53% – на Украину, 6.39% – на Туркменистан, 5.49% – на 
Таджикистан, 6.36% – на Азербайджан, 3.98% – на Казахстан, 2.77% – на Кыргызстан, 0.72% – на Армению, и 0.07% – на 
Грузию. Практически сразу после гибели в результате отравления цианидами и синильной кислотой Иосифа Виссарионовича 
Сталина (1878-Декабрь-18–1953-Март-05), возглавлявшего СССР в течение длительного периода времени, возделывание 
Хлопчатника сначала было временно, но с 1956 практически полностью прекращено на неполивных (богарных) землях в 
Российской СФСР (РСФСР), Украинской ССР (УССР) и в Молдавской ССР (МССР) и переведено на поливные (орошаемые) 
земли в республики Средней Азии, входившие в состав СССР. Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника в 
РСФСР, УССР и в МССР незадолго до его прекращения обратите внимание на следующие показатели:- 1940/41 – 100 000 
тонн (т) хлопка-сырца (или 4% от всего хлопка-сырца, полученного в СССР), 1950/51 – 184 000 т хлопка-сырца (или 5%), 
1953/54 – практически ничего, в 1955/56 – 35 000 т хлопка-сырца (или 1%) и 1956/57 – ничего. В результате самым крупным 
производителем Хлопчатника в СССР стал Узбекистан (где хлопководство велось только на поливных землях), который и так 
держал марку лидерства в этом вопросе. На его долю приходилось более 65% всего производства хлопка в СССР, тогда как 
самым крупным потребителем хлопкового волокна была РСФСР, сравнительно малые объёмы хлопкового волокна 
перерабатывали Белорусская и Украинская Советские Социалистические Республики. Всего в конце 1950-х на территории 
СССР Хлопчатник продолжал культивироваться в восьми Советских Социалистических Республиках (ССР), а именно в:- 
Азербайджанской ССР, Армянской ССР, Грузинской ССР, Казахской ССР, Киргизской ССР, Таджикской ССР, Туркменской 
ССР и Узбекской ССР. В целом по стране за период 1951–55 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 2 
366 000 га, усреднённое производство хлопка-сырца составило 3 888 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца 
составила при этом 16.3 ц/га. В период 1956–60 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 2 130 000 га, 
усреднённое производство хлопка-сырца – 4 363 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца – 20.5 ц/га. 
 
К 1959 в СССР продолжил меняться и состав хлопководческих хозяйств. Кроме колхозов (коллективных хозяйств), стало 
увеличиваться число совхозов (советских хозяйств), являвшихся крупными сельскохозяйственными предприятиями. Первые 
совхозы в СССР стали создаваться ещё в 1918. Динамика их развития отражается в следующих показателях:- на конец 1930 – 
всего в СССР – 2 832 совхоза, из которых хлопковых – 30 совхозов; на конец 1940 – всего в СССР – 4 159 совхозов, из 



которых хлопковых – 43 совхоза, сдавших государству 131 000 т хлопка-сырца; на конец 1950 – всего в СССР – 4 988 
совхозов, из которых хлопковых – 54 совхоза, сдавших государству 151 000 т хлопка-сырца; на конец 1953 – всего в СССР – 4 
857 совхозов, из которых хлопковых – 35 совхозов, сдавших государству 168 000 т хлопка-сырца; на конец 1956 – всего в 
СССР – 5 098 совхозов, из которых хлопковых – 43 совхоза, сдавших государству 226 000 т хлопка-сырца; на конец 1957 – 
всего в СССР – 5 905 совхозов, из которых хлопковых – 101 совхоз, сдавших государству 441 000 т хлопка-сырца; на конец 
1958 – всего в СССР – 6 002 совхоза, из которых хлопковых – 106 совхозов, сдавших государству 584 000 т хлопка-сырца; и на 
конец 1959 – всего в СССР – 6 496 совхозов, из которых хлопковых – 108 совхозов, сдавших государству 715 000 т хлопка-
сырца. Из 108 хлопковых совхозов Союзного значения, сформированных к концу 1959, 71 совхоз приходился на Узбекскую 
ССР, 15 – на Казахскую ССР, 7 – на Туркменскую ССР, 7 – на Азербайджанскую ССР, 5 – на Таджикскую ССР, 3 – на 
Киргизскую ССР. Средний хлопковый совхоз насчитывал 1 981 работника, 12 700 га сельскохозяйственных угодий, 5 200 га 
посевной площади, 166 тракторов в пересчёте на 15-сильные, 1 513 голов крупного рогатого скота (в том числе 441 корову), 
433 свиньи и 4 646 овец и коз. И тенденция увеличения совхозов в СССР усиливалась. Под каждый совхоз выделялся целый 
посёлок с соответствующей инфраструктурой, что в конечном итоге позволяло в тех условиях существенно сокращать 
издержки производства. 
 
В целом по стране за период 1961–65 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 2 421 000 га, усреднённое 
производство хлопка-сырца составило 4 996 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца составила при этом 20.6 
ц/га. В 1965/66 доля СССР в мировом производстве хлопка составляла 15.43%, из которых:- 67.41% приходилось на 
Узбекистан, 8.19% – на Туркменистан, 10.63% – на Таджикистан, 6.46% – на Азербайджан, 3.84% – на Казахстан, 3.27% – на 
Кыргызстан, и 0.05% – на Армению. В период 1966–70 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 2 529 000 
га, усреднённое производство хлопка-сырца – 6 100 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца – 24.1 ц/га. 
 
В целом по стране за период 1971–75 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 2 810 000 га, усреднённое 
производство хлопка-сырца составило 7 667 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца составила при этом 27.3 
ц/га. В период 1976–80 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 3 044 000 га, усреднённое производство 
хлопка-сырца – 8 547 000 т, а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца – 28.1 ц/га. 
 
В 1980/81 доля СССР в мировом производстве хлопка составляла 19.53%, из которых:- 60.09% приходилось на Узбекистан, 
13.11% – на Туркменистан, 11.89% – на Таджикистан, 8.74% – на Азербайджан, 3.89% – на Казахстан, и 2.3% – на Кыргызстан. 
В 1980-х производство хлопкового волокна в бывшем СССР составляло в среднем 2.6 миллиона тонн (т) с рекордным 
показателем 2.8 миллиона т в 1985. В 1980-х в среднем производство хлопка в Узбекистане было на уровне 1.62 миллиона 
тонн, тогда как в период между 1994 и 1997 оно составляло от 1.06 до 1.25 миллиона т. В Туркменистане эти показатели были 
на отметке 354 000 тонн и 120 000–314 000 т соответственно. В целом по стране за период 1981–85 усреднённая посевная 
площадь под Хлопчатником составила 3 243 000 га, усреднённое производство хлопка-сырца составило 8 314 000 т (или 
2 453 000 т хлопка-волокна), а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца составила при этом 25.6 ц/га. В период 1986–
90 усреднённая посевная площадь под Хлопчатником составила 3 388 000 га, усреднённое производство хлопка-сырца – 8 
376 000 т (или 2 635 000 т хлопка-волокна), а средняя урожайность в отношении хлопка-сырца – 24.8 ц/га. 
 
В 1990/91 под Хлопчатником было 3 171 000 миллиона га земель (более половины из этих площадей приходилось на 
Узбекистан); производство хлопка-сырца составило 8 305 000 т (или 2 593 000 т хлопка-волокна) при урожайности в 
отношении хлопка-сырца – 26.2 ц/га; потребление хлопка-волокна составило 1 900 000 т; экспорт хлопка-волокна – 327 000, а 
импорт – 37 000 т. В сезон 1991/92, то есть на момент развала СССР его доля в мировом производстве хлопка составляла 
более 11.96%, из которых:- 58.35% приходилось на Узбекистан, 17.39% – на Туркменистан, 9.99% – на Таджикистан, 6.75% – 
на Азербайджан, 3.8% – на Казахстан, и 0.77% – на Кыргызстан. 
 
В результате совместных усилий государственных ведомств и хлопкосеющих предприятий СССР в стране была создана и 
успешно функционировала целая отрасль растениеводства, занимавшаяся возделыванием Хлопчатника и производящая 
хлопок-сырец. Она получила название Хлопководство. Её костяк составляли многочисленные колхозы (коллективные 
хозяйства) и менее многочисленные, но более крупные совхозы (Советские хозяйства). Государство в лице государственных 
хлопкозаготовительных пунктов закупало хлопок-сырец у хлопкосеющих хозяйств на основе контрактации. Многолетняя 
практика подтвердила, что контрактация как система договорных отношений между производителями сельскохозяйственного 
сырья и государством, устанавливавшая непосредственную связь между сельским хозяйством и промышленностью, 
обеспечивала плановое предсказуемое регулирование и развитие сельскохозяйственного производства в должном 
направлении. Контрактация хлопка-сырца давала возможность заранее предусмотреть поступление сырья в количестве и 
ассортименте, требуемом для народного хозяйства страны. Одновременно эта система гарантировала хлопкосеющим 
хозяйствам наилучшую организацию производства хлопка-сырца и его сбыта, так как по условиям контрактационного договора 
весь урожай хлопка-сырца, выращенный хлопкосеющими хозяйствами, полностью закупался государственными 
хлопкозаготовительными пунктами. Контрактационные договоры заключались хлопкозаготовительными пунктами с колхозами 
и совхозами, как правило, на год, но могли заключаться и на более длительные сроки. Договор устанавливал количество и 
ассортимент хлопка-сырца, продаваемого хлопкосеющим хозяйством хлопкозаготовительному пункту по гарантированным 
государственным ценам. Хозяйство же обязалось производить правильный и раздельный сбор хлопка-сырца по сортам в 
соответствии с действовавшими государственными стандартами. Контрактационный договор содержал также встречные 
обязательства хлопкозаготовительного пункта, по которым он обеспечивал хозяйства посевными семенами по утверждённым 
государственным ценам, необходимой тарой для уборки и перевозки хлопка-сырца. Хлопкозаготовительный пункт 
осуществлял также работы по предварительной сушке, очистке поступавшего хлопка-сырца. Заготовительные цены на хлопок-
сырец устанавливались в зависимости от условий экономики хлопководства и были дифференцированными по хлопкосеющим 
союзным республикам в зависимости от географическо-климатических условий районов хлопководства, а также с учётом 
себестоимости и рентабельности выращивания Хлопчатника в колхозах и совхозах. 
 
Хлопкозаготовительные пункты, хлопкоочистительные заводы, ремонтные заводы и мастерские, сосредоточенные в 
специализированных промышленных и производственных объединениях в хлопкосеющих союзных республиках формировали 
хлопкоочистительную промышленность страны. В Советском Союзе весьма эффективно действовал централизованный 
хлопковый агропромышленный комплекс с центром управления в Москве, однако, после развала СССР и демонтажа 
административно-командной системы управления экономикой, как производство, так и потребление хлопкового волокна резко 
сократились. Такая ситуация была вызвана, во-первых, экономическими и финансовыми трудностями вновь образованных 



независимых государств, приведших к значительному снижению платёжеспособного спроса на хлопковое волокно, и во-
вторых, из-за отсутствия какой-либо конкретной совместной программы создания хлопкового рынка в этих странах. 
 
Незадолго до развала СССР в стране состоялось второе так называемое ‘хлопковое дело’. Ххххх. 
 
Политическая и экономическая ситуация в СССР в самом конце 1980-х вела к его распаду. Согласно действовавшего тогда 
Закона СССР № 1409-I от 03 Апреля 1990 ‘О Порядке Решения Вопросов, Связанных С Выходом Союзной Республики Из 
СССР’ такое было возможно лишь при условии решения об этом большинства населения страны на соответствующем 
референдуме. И такой референдум был проведён 17 Марта 1991; большинство населения страны, за исключением населения 
6 Союзных республик (Армянской, Грузинской, Латвийской, Литовской, Молдавской и Эстонской), высшие органы власти 
которых отказались проводить его, проголосовало за сохранение и обновление СССР. 06 Сентября Верховный Совет СССР 
признал выход из состава СССР 3 Прибалтийских республик (Латвийской, Литовской и Эстонской). 14 Ноября 1991 
руководители 7 Союзных республик по итогам совместной встречи с тогдашним Президентом СССР Михаилом Сергеевичем 
Горбачёвым сделали заявление о намерении заключить договор о создании Союза Суверенных Государств (ССГ). 01 Декабря 
1991 руководство Украинской республики в срочном порядке провело свой Всеукраинский референдум, на котором было 
поддержано решение о провозглашении независимости в соответствии с Актом О Провозглашении Независимости Украины, 
принятым 24 Августа 1991. И уже 08 Декабря 1991 в Вискулях, в Беловежской Пуще под Брестом вопреки ранее принятому 
Всесоюзному решению руководители 3 республик – Президент РСФСР Борис Николаевич Ельцин (1931–2007), Президент 
УССР Леонид Макарович Кравчук (1934–) и Председатель Верховного Совета БССР Станислав Станиславович Шушкевич 
(1934–), не пригласив на эту встречу руководителей других Союзных республик, решили расформировать СССР и объявили 
независимость своих республик. 
 
После развала СССР некоторые бывшие республики сформировали Содружество Независимых Государств (СНГ). В период 
1990-х совокупное производство, потребление и запасы хлопкового волокна в СНГ серьёзно сократились. Импорт, 
потребление и запасы уменьшились вдвое, тогда как производство и экспорт снизились примерно на одну пятую. В 
Азербайджане, Таджикистане, Туркменистане произошло относительно более значительное снижение производства хлопка, 
нежели чем в Узбекистане. В период с 1991 по 1996 площади, занимаемые под посевами Хлопчатника, сократились на 17% 
(или 536 000 га), тогда как в тот же период производство хлопкового волокна снизилось на одну треть. Вследствие сокращения 
площадей и снижения урожайности, совокупное производство хлопкового волокна упало на 41%, что составило примерно 1.5 
миллиона тонн в период с 1991 по 1996. Сокращение площадей под посевами Хлопчатника стало результатом расширения 
площадей под Пшеницу, но снижение производства хлопка происходило и по экологическим причинам. Действительно, В 
Средне-Азиатских странах СНГ ранее занятые под Хлопчатником площади стали использоваться для производства зерна с 
целью самообеспечения продовольствием. С другой стороны в большинстве стран-возделывателей Хлопчатника в пределах 
СНГ пришлось сократить площади, на которых возделывалась исключительно эта сельскохозяйственная культура, и особенно 
в регионах Приаралья, вследствие сильного загрязнения, которое повлекла за собой эта практика. В СНГ возделывание 
Хлопчатника сильно пострадало от чрезмерного использования пестицидов и гербицидов. Кроме того, применение 
минеральных удобрений в два раза превышало норму. Тем не менее, качество хлопка-сырца продолжало оставаться 
высоким, хотя иногда оно могло быть сниженным из-за плохих погодных условий. Посевы Хлопчатника нуждались также в 
адекватном орошении, если объём осадков был не достаточен или, наоборот, в избытке. Для того, чтобы удовлетворить 
потребности Хлопчатника во влаге необходимо было провести соответствующие мероприятия по поливам. Улучшение 
качества семян Хлопчатника также являлось важным фактором для его будущего возделывания, кроме того, необходимо 
было поставить за цель модернизацию производства хлопка и улучшение сортов хлопковых семян. 
 
В 1913 в Российской Империи было произведено 2 672 000 000 погонных метров (пог.м) или 1 817 000 000 квадратных метров 
(кв.м) хлопчатобумажных тканей; в 1917 – 1 400 000 000 пог.м или 952 000 000 кв.м; в 1940 в СССР – 3 954 000 000 пог.м или 
2 704 000 000 кв.м; в 1950 – 3 899 000 000 пог.м или 2 745 000 000 кв.м; в 1960 – 6 387 000 000 пог.м или 4 838 000 000 кв.м; в 
1965 – 7 077 000 000 пог.м или 5 499 000 000 кв.м (в этом году СССР занимал первое место в Европе и второе место в мире по 
производству хлопчатобумажных тканей); в 1970 было произведено 7 482 000 000 пог.м или 6 152 000 000 кв.м 
хлопчатобумажных тканей; в 1980 было произведено 8 063 000 000 пог.м или 7 068 000 000 кв.м хлопчатобумажных тканей; в 
1990 было произведено 10 401 000 000 пог.м или 7 846 000 000 кв.м хлопчатобумажных тканей. В отношении статистики СССР 
и других стран мира по потреблению хлопкового волокна, выраженную в произведённых миллионах погонных или квадратных 
метров тканей из хлопка, можно сказать что, это настоящий абсурд. Ведь ткани бывают и узкие, например, шириной 50 
сантиметров (см), и широкие, например, шириной 300 см, и сводить их в единый показатель – невозможно, поскольку вес 
погонного метра у таких тканей абсолютно разный. Если же рассматривать по квадратным метрам, то есть, к примеру, марля и 
двунитка, вес квадратного метра которых существенно разный, что также абсурдно при сведении этих значений в единый 
показатель; необходимо было бы публиковать статистику о килограммах и тоннах выпущенных тканей из хлопка, тогда была 
бы полная и точная картина. Например, в Российской Империи до государственного переворота в 1917 производство 
хлопчатобумажных тканей исчислялось в кусках и пудах, то есть на вес. Судя по всему система отчётности в погонных и 
квадратных метрах тканей была разработа в СССР с тем, чтобы упрятать данные о махинациях с реальным производством и 
потреблением хлопка в стране. Никому ни секрет, что практически на всех уровнях отчётности в СССР действовала система 
приписок, которую нужно было где-то и как-то отписывать. Дело доходило даже до того, что в стандартах были прописаны 
проценты потери сырья на разных стадиях переработки, которые значительно превышали реальные потери. Например, в 
прядении действовавшими Советскими стандартами предусматривались потери хлопкового волокна приблизительно 9%, в 
ткачестве – 2.08% на 100 метров суровья (хотя правильно было бы указывать на килограмм суровья). В случаях правильной 
подборки волокна и настройке оборудования потери в прядении могут составлять приблизительно 3%, а в ткачестве – 0.2% на 
100 метров суровья. С помощью всех этих ухищрений происходила реальная отписка приписок в производстве хлопкового 
волокна. И, конечно же, такая схема не могла существовать без слаженных действий всех вовлечённых в неё сторон и 
покровительства сверху. 
 
Текстильная промышленность Советского Союза в конце 1980-х работала почти на максимальном пределе своих мощностей, 
прядильные фабрики перерабатывали приблизительно 2 миллиона тонн хлопкового волокна в сезон, из которых 1.3 миллиона 
тонн приходились на Российскую Федерацию. В Советскую эпоху практически все фабрики и заводы проектировались и 
строились в форме гигантских монстров с огромной инфраструктурной сетью всевозможных коммуникаций, а также 
использовались старые здания, возраст которых в ряде случаев достигал 150 лет. Тогда практически никто не задумывался о 
высоких издержках производства, вызываемых таким гигантизмом, благо дешёвая электроэнергия, тепло и другие 



составляющие производственного процесса в те времена были без ограничений. После развала Советского Союза его 
текстильная промышленность сильно пострадала в результате разрыва цепочки производитель-поставщик-переработчик-
потребитель, упавшего внутреннего потребительского спроса из-за резкого снижения доходов населения, высоких издержек 
производства, вызванных удорожанием естественных монополий, большими теплопотерями, низкой производительности 
старого оборудования, непомерного налогообложения, сокращения возможностей по экспорту в соседние страны – бывшие 
союзные республики, а также увеличения импорта текстильной продукции. Кроме того, текстильная промышленность 
Беларуси, России и Украины, лишившись в короткий срок собственных оборотных средств, утратила возможность 
авансировать платежи за сырьё, как того стали требовать продавцы хлопка в бывших республиках Средней Азии. В 
результате потребление хлопкового волокна в начале 1990-х в Советском Союзе, в основном, по причине резкого снижения 
объёмов переработки хлопка в России, сократилось до 500 000 тонн в сезон, то есть почти в четыре раза. При этом 
потребление хлопка снизилось в большей мере, чем само производство хлопка. 
 
Что касается концентрации и распределения текстильной промышленности, перерабатывавшей хлопок, по Союзным 
республикам в до- и после-военное время, а также на момент развала СССР в 1991, то ситуацию весьма условно можно 
представить с помощью следующей таблицы:- 
 

Производство Хлопчатобумажных Тканей И Доля Республик В Их Производстве 

РЕСПУБЛИКА 
1940 1945 1990 

МЛН ПОГ.М % МЛН ПОГ.М % МЛН КВ.М % 

Российская Советская Федеративная Социалистическая 
Республика 

3 707.2 93.763 1 463.5 90.535 8 449 66.288 

Украинская Советская Социалистическая Республика 13.8 0.349 2.1 0.130 1 212 9.509 

Узбекская Советская Социалистическая Республика 107.4 2.716 84.8 5.246 783 6.143 

Белорусская Советская Социалистическая Республика 9.1 0.230 0.1 0.006 511 4.009 

Казахская Советская Социалистическая Республика 0.1 0.003 0.5 0.031 326 2.558 

Молдавская Советская Социалистическая Республика – – – – 244 1.914 

Эстонская Советская Социалистическая Республика 18.0 0.455 0.9 0.056 213 1.671 

Таджикская Советская Социалистическая Республика 0.2 0.005 3.3 0.204 208 1.632 

Литовская Советская Социалистическая Республика 2.0 0.051 0.1 0.006 204 1.601 

Азербайджанская Советская Социалистическая Республика 49.1 1.242 32.2 1.992 151 1.185 

Киргизская Советская Социалистическая Республика 0.04 0.001 0.1 0.006 134 1.051 

Грузинская Советская Социалистическая Республика 0.4 0.010 0.9 0.056 111 0.871 

Латвийская Советская Социалистическая Республика 10.0 0.253 3.0 0.186 108 0.847 

Армянская Советская Социалистическая Республика 26.8 0.678 18.8 1.163 58.3 0.457 

Туркменская Советская Социалистическая Республика 9.7 0.245 6.2 0.384 53.4 0.419 

СОЮЗ СОВЕТСКИХ СОЦИАЛИСТИЧЕСКИХ РЕСПУБЛИК 3 953.8 100.000 1 616.5 100.000 12 746 100.000 

 
Несмотря на резкое сокращение потребления хлопка в начале 1990-х в созданном на базе распавшегося СССР Содружестве 
Независимых Государств (СНГ), это первоначально не повлияло на торговлю хлопком внутри СНГ. Напротив, с 1992 и до 
начала 1995 Российские торговые организации специализировались в реэкспорте хлопка СНГ в дальнее зарубежье. Но уже в 
Марте 1995 их деятельность была практически остановлена введением правительственного указа о запрете реэкспорта 
хлопка, произведённого в СНГ. Торговля тонковолокнистым хлопком также постепенно стала утрачивать свое значение, 
поскольку три основных производителя СНГ – Таджикистан, Туркменистан и Узбекистан с 1991 продолжали сокращать своё 
производство. Значительное снижение объёмов внутреннего потребления хлопкового волокна стало вынуждать республики к 
переориентации своих продаж на международный рынок. Торговля же внутри стран СНГ первоначально перешла к бартерным 
операциям, которые совершались по двусторонним соглашениям стран СНГ. После развала Советского Союза новые 
независимые государства должны были строить собственные торговые системы, поскольку централизованная торговля через 
Москву (Россия) была прекращена. Например, государственное Всесоюзное Объединение ЭКСПОРТЛЁН (V/O 
EXPORTLJION), изменило в 1989 своё название на Всесоюзное Внешнеэкономическое Объединение НОВОЭКСПОРТ 
(NOVOEXPORT), став рядовой Российской торговой компанией. Двусторонние соглашения о бартерных операциях по 
поставкам хлопка из стран производителей СНГ в обмен на Российское оружие, зерно, газ или нефть стали обычной 
практикой. Какой-то период времени бартер был спасением в обоюдном снабжении друг друга заинтересованной продукцией, 
так как к тому времени новые независимые государства, образовавшиеся после развала СССР, ввели у себя национальные 
валюты, а это, в свою очередь, привело к серьёзным трудностям для денежных взаиморасчётов. Бартерные соглашения были 
необходимы для преодоления нехватки наличных средств и отсутствия торговых организаций в странах-производителях 
хлопка, и хоть как-то позволили хлопкоочистительным заводам продолжить работу, хотя уже со сниженными мощностями. 
Данные двусторонние соглашения по бартерному обмену были первоначально основаны на внутренних ценах, выраженных в 
Рублях, которые были ниже цен на мировом рынке. В 1992–94 Российскими торговыми организациями из Средне-Азиатских 
стран СНГ было импортировано значительное количество хлопка, главным образом, с целью реэкспорта за пределы СНГ. Так, 
Россия стала одним из основных экспортёров хлопка, и торговые организации получали прибыль от разницы между покупной 
(приблизительно 400 USD/T) и продажной (1 100 USD/T) ценой хлопка. Это высокодоходное предприятие было 
приостановлено в начале 1995, когда реэкспорт хлопкового волокна был запрещён согласно Указу Правительства Российской 
Федерации от 10 Марта 1995. Данный запрет на экспорт был впоследствии продлён Указом Правительства Российской 
Федерации № 537 от 07 Мая 1997. Кроме того, Средне-Азиатские страны СНГ в 1994–95 резко подняли свои экспортные цены, 
доведя их до уровня мировых, что также привело к полному отказу от реэкспорта хлопка, завезённого в Россию. 
 
В 2000 бартерные операции внутри стран СНГ изредка ещё имели место, например, по инициативе Таджикистана в 2000 
рассматривалось предложение по заключению соглашения о бартерных поставках, по которому Россия должна была первой 
поставить автомобильную технику, топливо, удобрения и прочее в обмен на поставки хлопка; сама же Россия, защищая 
интересы чиновников, в конце 1999 настояла на подписании бартерного соглашения с Узбекистаном, согласно которому 
Россия должна была поставить первой свое оружие и другие товары, а Узбекистан после этого – хлопковое волокно. 
Российские чиновники предполагали, что Правительство под такое соглашение выделит целевые кредиты, однако этого не 
произошло. Российские хлопковые торговцы на многочисленных заседаниях созданной МОСКОВСКОЙ ПАЛАТЫ ХЛОПКА 
постоянно переубеждали чиновников в бессмысленности бартерных операций, но сделать ничего не смогли, и Правительство 
России подписало соглашение с Узбекистаном о бартерных поставках. Однако, из-за отсутствия у чиновничьего аппарата 
денежных средств в необходимом объёме, они попытались привлечь к поставкам по этому соглашению торговцев. В 



результате, из намеченных объёмов поставки товаров (включая 250 000 тонн хлопка в сезон) было реализовано не более 
10%. Это было последнее бартерное соглашение России со странами Средней Азии. Гораздо экономичнее и эффективнее 
стало работать ‘живыми’ деньгами, нежели ввязываться в долгосрочную возню с бартером. 
 
В Средне-Азиатских странах СНГ хлопок-сырец собирался вручную и хлопкоуборочными комбайнами. В конце 1980-х 
приблизительно 60% урожая хлопка собиралось комбайнами. В 1990-е процент урожая Хлопчатника, собираемого 
комбайнами, значительно снизился вследствие того, что большое количество хлопкоуборочных машин, изготовленных 
Узбекским Производственным Объединением ТАШСЕЛЬМАШ, пришло в негодное состояние, а также из-за постоянной 
нехватки запчастей. В это время и в самом Узбекистане хлопкоуборочными комбайнами собирали уже не более 10% урожая, 
то есть практически весь урожай собирался вручную. Приблизительно такое же соотношение наблюдалось и в других странах 
СНГ. Кстати, ТАШСЕЛЬМАШ в 1993 сначала прекратил выпуск хлопкоуборочных комбайнов, а в 1998 прекратил и своё 
существование. 
 
Заготовка хлопка-сырца выглядела следующим образом:- сначала его собирали в отдельные груды, затем перевозили на 
заготовительные базы и пункты, и потом на хлопкоочистительные заводы, где складывали в большие бунты (modules) по 
сортам, создавая внутри них ‘проходы’ для вентиляции воздухом во избежание прения хлопка-сырца. Перед хранением 
хлопок-сырец классифицировался для последующего хлопкоочистительного процесса (джинирования). Средневолокнистые 
селекционные сорта хлопка-сырца обычно очищались пильными джинами, тогда как длинноволокнистые обычно проходили 
очистку на валичных джинах. Состояние джинов в странах СНГ можно было признать удовлетворительным, поскольку 
большинство из них на тот момент времени практически выработало свой резерв и требовало замены. Сама процедура 
джинирования хлопка-сырца также должна была быть в целом улучшена. Необходимо было своевременно заменять пилы и 
колосники во избежание порезов или повреждений волокон. Стоит отметить, что, несмотря на такое состояние джинов, 
хлопковое волокно содержало меньшее количество коротких волокон (пуха), нежели хлопковое волокно из других стран мира. 
По всей видимости, сам процесс пильного, а не валичного джинирования хлопка-сырца в этом отношении был более 
практичен. 
 
Хлопковое волокно классифицировалось в соответствии с требованиями действовавших в той или иной стране стандартов. 
Традиционные сорта и стандарты качества Советской эпохи применялись в качестве основы при заключении договоров и 
после развала СССР практически до середины 1990-х. Согласно бывшему Советскому стандарту ГОСТ 3279-76 для 
классификации хлопкового волокна, применялись семь сортов, а именно:- Отборный, Первый, Второй, Третий, Четвёртый, 
Пятый и Шестой. К середине 1990-х в Азербайджане, Туркменистане и Узбекистане были приняты новые стандарты качества 
средневолокнистого хлопка с использованием эталонных образцов. В Туркменистане стандарт почти не изменился, так как 
вместо предыдущих сортов были учреждены шесть новых категорий, начиная со Стандарта № 1 и заканчивая Стандартом № 
6, которые по своим качественным характеристикам соответствовали старым Советским сортам. В Азербайджане и 
Узбекистане, опираясь на Универсальные Хлопковые Стандарты США, были разработаны новые принципы классификации, 
основанные на 5 сортах качества с пятью классами засорённости каждый. Данные стандарты были признаны и приняты 
основными хлопковыми ассоциациями, такими как Бременская Биржа Хлопка и Ливерпулская Хлопковая Ассоциация. Вслед 
за этим договорные цены на Азербайджанский, Туркменский и Узбекский хлопок стали основываться на Средне-Азиатском 
компоненте Индекса А – Средне-Азиатский Средний со штапельной длиной 1-3/32 дюйма (Central Asian Middling 1-3/32”), 
котируемом Ливерпулской компанией Котлук Лимитид (COTLOOK LIMITED). Начиная с 31 Июля 1997 этот компонент, 
входивший в котировку Индекса А, был переименован в Узбекский Средний со штапельной длиной 1-3/32 дюйма (Uzbekistan 
Middling 1-3/32”). Чуть позже торговля хлопком в Казахстане, Кыргызстане и Таджикистане стала основываться на 
использовании нового Узбекского стандарта Уз РСТ 604-93 и получила привязку к Узбекской составляющей Индекса А. В 1995 
Правительства стран, входивших в СНГ, подписали соглашение и утвердили у себя (за исключением России и Туркменистана) 
Узбекский стандарт Уз РСТ 604-93, обозначив его ГОСТ 3279-95. Но и этот и Узбекский стандарты просуществовали недолго, 
в Мае 2001 Узбекистан утвердил и ввёл в действие новый стандарт на хлопковое волокно O’z DSt 604:2001. 
 
Целому ряду селекционных сортов, культивировавшихся в республиках Средней Азии, изначально соответствовал кремовый 
оттенок и высокий показатель майкронэйр. В Узбекистане с этим старались бороться путём изъятия из употребления семян 
таких селекционных сортов. Республики Средней Азии в качестве основного рынка сбыта хлопкового волокна с такими 
характеристиками использовали Россию, поскольку параметр майкронэйр не был прописан ни в одном из Российских 
стандартов, и фабрики перерабатывали его без каких-либо претензий, в отличие от Европейских и иных зарубежных фабрик, 
которые отказывались принимать в переработку хлопковое волокно с высоким показателем майкронэйр. Свой отказ они 
мотивировали тем, что в заключительном процессе гладкокрашения ткани, произведённой из хлопкового волокна с высоким 
показателем майкронэйр, на ней могли оказаться непрокрашенные пятна, в которых сконцентрировано волокно с таким 
параметром. Это обяснялось тем, что хлопковое волокно с высоким показателем майкронэйр является грубым; кроме того, и 
крепость пряжи из такого волокна ниже обычной крепости. Для информации:- по результатам исследований качественных 
характеристик хлопковой пряжи в зависимости от качественных показателей хлопкового волокна, периодически производимых 
Международной Федерацией Изготовителей Текстиля (МФИТ) (INTERNATIONAL TEXTILE MANUFACTURERS FEDERATION 
(ITMF)) со штабквартирой в Швейцарии, процент воздействия на качество пряжи показателя майкронэйр составляет 
приблизительно 20%. 
 
Длинноволокнистый Хлопчатник возделывался в СССР в Таджикской, Туркменской и Узбекской Советских Социалистических 
Республиках. Изначально прародителями Советских селекционных сортов длинноволокнистого Хлопчатника были Египетские 
и Американские разновидности, семена которых завозились в СССР для селекционирования и выведения своих 
районированных селекционных сортов Хлопчатника. 
 
Хлопковое волокно прессовалось в кипы (bales) весом примерно 200–220 кг. Упаковочный материал состоял из мягкой 
эластичной нетканой хлопчатобумажной материи, 8 или более железных поясов из стальной ленты или проволоки для 
фиксирования формы кип. В таком виде кипы были готовы к продаже, транспортировке и поставке. За количественную основу 
поставляемого хлопкового волокна одного качества была принята, так называемая, марка; впоследствии название сменилось 
на партию. Номер партии, состоящий из шести цифр, проставлялся на каждой кипе; первые 3 цифры обозначали номер 
хлопкоочистительного завода, производившего очистку хлопка-сырца, а остальные 3 – текущий номер партии. Одна партия 
состояла в среднем из 240 кип и имела общий вес порядка 50 тонн, то есть была равна объёму загрузки одного крытого 
универсального железнодорожного вагона стандарта СССР. 



 

Средний Выход Хлопка-Волокна Из Хлопка-Сырца В СССР 
Год 1928 1940 1946 1947 1948 1949 1950 1951 1952 1955 1956 1957 1958 1959 1960 1961 1962 

Выход, % 31.0 32.6 34.0 34.0 34.0 34.0 34.0 34.0 34.1 34.3 33.6 34.1 34.2 33.8 34.5 33.9 34.3 

 
Год 1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 1978 1979 

Выход, % 34.1 34.3 34.6 34.2 34.4 34.2 33.6           

 
Эволюция развития Хлопчатника отражается как на его характеристиках, так и на выходе хлопка-волокна (или хлопкового 
волокна) из хлопка-сырца в процессе волокноотделения (джинирования) на хлопкозаводе. Приведённая выше таблица 
отражает данную ситуацию по некоторым годам. В Соединённых Штатах Америки, к примеру, в 1920-е средний выход волокна 
из хлопка-сырца составлял:- 35% для средневолокнистого хлопка и 25% для длинноволокнистого хлопка. 
 
Достаточно значимым является приводимый ниже показатель выхода пряжи из хлопкового волокна:- 
 

Средний Выход Пряжи Из Хлопка-Волокна В СССР 
Год 1928 1940 1946 1947 1948 1949 1950 1951 1952 1953 1954 1955 1956 1957 1958 1959 1960 

Выход, % 91.1 91.4     91.1  91.9    93.2 93.3 92.3 91.8 92.5 

 
Год 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977 

Выход, % 92.2 92.6 92.5 92.2 91.4 91.3 91.4 91.7 92.2 91.3 92.1 92.3 91.5 91.1 90.9 90.7 90.7 

 
Год 1978 1979 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 

Выход, % 90.4 90.0 90.0 90.0 89.8 90.6 91.1 91.4       

 
Этот показатель отражал в статистике данные о потерях хлопкового волокна на первом этапе переработки, то есть в 
прядении. Советский ГОСТ (Государственный Стандарт) предусматривал потерю волокна в прядении до ХХ.Х%, в реальности 
(при качественном однородном волокне) потери волокна в прядении составляли порядка лишь 3%. Остальными потерями 
списывались приписки, сделанные при производстве хлопкового волокна в республиках Средней Азии и Азербайджанской 
ССР. Встречались тогда и такие вот постановления:- Постановление Совета Министров СССР от 18 Мая 1949 № 2020 ‘О 
занижении выхода пряжи из хлопка на фабриках Министерства Лёгкой Промышленности СССР в 1949 году’. Некоторые 
ушедшие из жизни высокопоставленные руководители Советской системы потребления хлопкового волокна в РСФСР 
рассказывали мне, что в регионы иногда приходили целые составы по документам с хлопковым волокном, а на деле пустыми 
или с каким-то хламом. Были также случаи, когда складским работникам выписывались зарплаты за разгрузку вагонов с 
хлопком, которого не было на самом деле. 
 
Смотрите также информацию по России. 
 

 

Развитие Ситуации В Союзе Советских Социалистических Республик По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1890 / 01    
136 415 

8 327 786 пудов 
121 117 П 

   

  ХС=Хлопок-Сырец  П = Пряжа    

1891 / 92    
 

133 960 П 
   

1892 / 93    
 

143 215 П 
   

1893 / 94    
 

164 968 П 
   

1894 / 95    
 

167 998 П 
   

1895 / 96    
 

177 941 П 
   

1896 / 97    
 

197 762 П 
   

1897 / 98    
 

198 499 П 
   

1898 / 99    
 

207 131 П 
   

1899 / 1900    
 

236 305 П 
   

1900 / 01    
262 206 

16 007 000 пудов 
245 675 П 

   

1901 / 02    
 

240 236 П 
 

165 732 
10 117 500 пудов 

 

1902 / 03    
 

258 877 П 
 

177 993 
10 866 000 пудов 

 

1903 / 04    
 

265 462 П 
 

230 231 
14 055 000 пудов 

 

1904 / 05    
 

272 686 П 
 

196 929 
12 022 000 пудов 

 

1905 / 06    
278 472 

17 000 000 пудов 
248 214 П 

 
171 555 

10 473 000 пудов 
 



1906 / 07 
117 557 

107 600 десятин 
 

47 пуд/дес ХС 

 
82 642 ХС 

5 045 100 пуд ХС 

296 179 
18 081 000 пудов 

266 154 П 
16 248 000 пуд П 

 
164 135 

10 020 000 пудов 
 

1907 / 08 
373 976 

342 300 десятин 
 

58 пуд/дес ХС 

 
291 411 ХС 

17 789 900 пудХС 

319 309 
19 493 000 пудов 

289 463 П 
17 671 000 пуд П 

 
178 009 

10 867 000 пудов 
 

1908 / 09 
307 659 

281 600 десятин 
 

64 пуд/дес ХС 

 
241 619 ХС 

14 750 200 пудХС 

346 452 
21 150 000 пудов 

311 299 П 
19 004 000 пуд П 

 
238 503 

14 560 000 пудов 
 

1909 / 10 
340 435 

311 600 десятин 
 

54 пуд/дес ХС 

185 291 
11 311 546 пудов 

271 540 ХС 
16 576 800 пудХС 

348 499 
21 275 000 пудов 

316 836 П 
19 342 000 пуд П 

 
194 570 

11 878 000 пудов 
 

1910 / 11 
486 071 

444 900 десятин 
 

62 пуд/дес ХС 

227 946 
13 915 532 пудов 

451 948 ХС 
27 590 300пудХС 

361 784 
22 086 008 пудов 

331 152 П 
20 216 000 пуд П 

57 
3 491 пудов 

197 486 
12 056 000 пудов 

 

1911 / 12 
530 440 

485 511 десятин 
 

56.8 пуд/дес ХС 

219 836 
13 420 394 пудов 

452 066 ХС 
27 597 500 пудХС 

421 204 
25 713 394 пудов 

 
 

0 
201 368 

12 293 000 пудов 
 

1912 / 13 
536 974 

491 491 десятин 
13 ц/га ХС 

54.0 пуд/дес ХС 

245 711 
13 101 092 пудов 

434 333 ХС 
26 514 900 пудХС 

419 346 
25 600 000 пудов 

284 860 П 
17 390 000 пуд П 

 
177 567 

10 840 000 пудов 
 

1913 / 14 
555 464 

508 415 десятин 
10.8 ц/га ХС 

56.6 пуд/дес ХС 

223 200 
14 203 909 пудов 

471 471 ХС 
28 782 100 пудХС 

424 260 
284 107 П 

17 344 000 пуд П 
30 

221 549 
13 525 000 пудов 

 

1914 / 15 
675 000 

508 415 десятин 
 

76.9 пуд/дес ХС 

275 409 
17 322 014 пудов 

726 039 ХС 
44 322 800 пудХС 

403 620 
24 640 000 пудов 

П 
 

119 792 
7 313 000 пудов 

 

1915 / 16 
692 670 

634 000 десятин 
 

81.3 пуд/дес ХС 

332 262 
776 868 ХС 

47 425 800 пудХС 

 
309 071 П 

18 868 000 пуд П 
 

138 958 
8 483 000 пудов 

 

1916 / 17 
676 282 

619 000 десятин 
 

70 пуд/дес ХС 

241 542 
832 959 ХС 

50 850 000 пудХС 

 
313 346 П 

19 129 000 пуд П 
 

12 318 
752 000 пудов 

 

1917 / 18 
520 049 

476 000 десятин 
 

131 090 
475 000 ХС 

 
209 638 П 

 
4 931 

301 000 пудов 
 

1918 / 19 
133 290 

122 000 десятин 
 

124 740 
 

 
118 906 П 

 
1 982 

121 000 пудов 
 

1919 / 20   
95 256 

 
 

17 986 П 
 

0 
0 пудов 

 

1920 / 21 
111 439 

102 000 десятин 
4.7 ц/га ХС 

18 144 
46 000 ХС 

 
 

17 575 П 
1 072 900 пуд П 

 
0 

0 пудов 
 

1921 / 22 
99 100 

90 706 десятин 
1.9 ц/га ХС 

9 362 
571 500 пудов 

34 000 ХС 

 
 

23 916 П 
1 460 000 пуд П 

 
475 

29 000 пудов 
 

1922 / 23 
70 360 

64 400 десятин 
6.5 ц/га ХС 

41 пуд/дес ХС 

11 991 
732 000 пудов 

72 000 ХС 

 
 

36 414 П 
2 223 000 пуд П 

 
20 476 

1 250 000 пудов 
 

1923 / 24 
212 390 

194 400 десятин 
6.2 ц/га ХС 

42.4 пуд/дес ХС 

41 902 
2 558 000 пудов 

134 568 ХС 
8 215 000 пуд ХС 

124 493 
7 600 000 пудов 

87 400 П 
 

 
97 842 

5 973 000 пудов 
 

1924 / 25 
497 433 

455 300 десятин 
7.6 ц/га ХС 

48.0 пуд/дес ХС 

99 000 
5 459 000 пудов 

358 033 ХС 
21 857 000 пудХС 

211 500 
12 912 000 пудов 

116 200 П 
 

 81 904  

1925 / 26 592 300 9.5 ц/га ХС 
157 200 

565 060 ХС 
266 500 

196 900 П 
 103 100  

1926 / 27 655 500 8.5 ц/га ХС 
181 000 

559 410 ХС 
32 600 000 пудХС 

306 800 
252 100 П 

 104 000  

1927 / 28 752 100 9.6 ц/га ХС 
239 000 

718 340 ХС 
354 000 

283 600 П 
 163 000  

1928 / 29 971 300 8.5 ц/га ХС 
254 500 

821 110 ХС 
380 200 

329 300 П 
 144 165  

1929 / 30 1 055 500 8.2 ц/га ХС 
277 300 

864 410 ХС 
325 100 

353 800 П 
3 000 115 031  

1930 / 31 1 582 600 7.0 ц/га ХС 
327 800 

1 113 200 ХС 
 

261 600 П 
10 100 57 876  

1931 / 32 2 137 300 6.0 ц/га ХС 
337 730 

1 290 000 ХС 
349 400 

281 700 П 
40 000 54 000  



1932 / 33 2 172 000 5.9 ц/га ХС 
388 100 

1 271 060 ХС 
73 400 000 пудХС 

407 300 
П 

17 900 24 300  

1933 / 34 2 051 600 6.4 ц/га ХС 
378 543 

1 315 400 ХС 
405 300 

П 
1 000 23 000  

1934 / 35 1 940 600 7.3 ц/га ХС 
377 000 

1 176 110 ХС 
 

П 
11 000 25 000  

1935 / 36 1 953 500 10.2 ц/га ХС 
555 000 

1 700 000 ХС 
534 000 

П 
 44 000  

1936 / 37 2 034 500 11.8 ц/га ХС 
769 000 

2 390 000 ХС 
718 000 

П 
 17 000  

1937 / 38 2 120 000 12.2 ц/га ХС 
854 600 

2 580 000 ХС 
157100000 пудХС 

806 000 
П 

45 300 22 100  

1938 / 39 2 082 900 12.9 ц/га ХС 
827 000 

2 690 000 ХС 
820 000 

П 
8 000 17 000  

1939 / 40  13.0 ц/га ХС 
854 000 

2 700 000 ХС 
827 000 

П 
20 200 16 000  

1940 / 41 2 076 000 
350 

10.8 ц/га ХС 
848 600 

2 237 000 ХС 
706 000 

655 000 П 
11 000   

1941 / 42 1 859 000 13.3 ц/га ХС 
769 500 

2 478 000 ХС 
544 000 

П 
   

1942 / 43 1 574 000 8.4 ц/га ХС 
436 700 

1 329 000 ХС 
435 000 

П 
   

1943 / 44 1 192 000 6.1 ц/га ХС 
405 500 

726 000 ХС 
327 000 

П 
   

1944 / 45 1 159 000 9.8 ц/га ХС 
305 500 

1 131 000 ХС 
348 000 

П 
   

1945 / 46 1 213 000 
359 

9.6 ц/га ХС 
312 200 

1 161 000 ХС 
359 000 

П 
87 000  362 000 

1946 / 47 1 301 000 
418 

12.6 ц/га ХС 
544 000 

1 643 000 ХС 
414 000 

П 
131 000  391 000 

1947 / 48 1 467 000 
386 

11.6 ц/га ХС 
566 000 

1 701 000 ХС 
631 000 

П 
185 000 103 000 248 000 

1948 / 49 1 659 000 
446 

13.9 ц/га ХС 
740 000 

2 200 000 ХС 
675 000 

П 
196 000 87 000 235 000 

1949 / 50 1 841 000 
473 

14.4 ц/га ХС 
871 000 

2 535 000 ХС 
729 000 

П 
218 000 46 000 224 000 

1950 / 51 2 316 500 
520 

15.3 ц/га ХС 
952 700 

3 539 000 ХС 
860 000 

663 000 П 
239 000 4 000 231 000 

1951 / 52 2 721 600 
432 

13.7 ц/га ХС 
1 176 000 

3 727 000 ХС 
914 000 

П 
250 000 37 000 290 000 

1952 / 53 2 833 000 
423 

13.3 ц/га ХС 
1 352 000 

3 780 000 ХС 
969 000 

П 
272 000 22 000 260 000 

1953 / 54 1 877 900 
707 

20.5 ц/га ХС 
1 272 000 

3 853 000 ХС 
1 023 000 

П 
348 000 16 000 238 000 

1954 / 55 2 201 900 
662 

19.1 ц/га ХС 
1 459 000 

4 200 000 ХС 
1 110 000 

П 
337 000 22 000 263 000 

1955 / 56 2 198 500 
609 

17.7 ц/га ХС 
1 487 500 

3 881 000 ХС 
1 089 000 

П 
311 000 54 000 256 000 

1956 / 57 2 065 400 
727 

21.0 ц/га ХС 
1 348 200 

4 332 000 ХС 
1 043 000 

П 
320 000 109 000 361 000 

1957 / 58 2 092 000 
697 

20.1 ц/га ХС 
1 430 300 

4 211 000 ХС 
1 084 000 

П 
311 000 142 000 415 000 

1958 / 59 2 149 000 
699 

20.4 ц/га ХС 
1 460 300 

4 373 000 ХС 
1 145 000 

1 063 000 П 
344 000 190 000 439 000 

1959 / 60 2 152 000 
749 

21.7 ц/га ХС 
1 467 000 

4 681 000 ХС 
1 216 000 

1 124 000 П 
391 000 193 000 502 000 

1960 / 61 2 192 000 
660 

19.6 ц/га ХС 
1 546 000 

4 289 000 ХС 
1 350 000 

1 169 000 П 
381 000 142 000 450 000 

1961 / 62 2 335 000 
657 

19.3 ц/га ХС 
1 531 900 

4 518 000 ХС 
1 361 000 

1 165 000 П 
348 000 152 000 433 000 

1962 / 63 2 387 000 
625 

18.0 ц/га ХС 
1 491 800 

4 304 000 ХС 
1 372 000 

1 192 000 П 
327 000 229 000 420 000 

1963 / 64 2 479 800 
711 

21.0 ц/га ХС 
1 454 700 

5 210 000 ХС 
1 437 000 

1 220 000 П 
392 000 142 000 358 000 

1964 / 65 2 461 000 
731 

21.5 ц/га ХС 
1 762 200 

5 285 000 ХС 
1 496 000 

1 274 000 П 
455 000 184 000 390 000 

1965 / 66 2 441 600 
793 

23.2 ц/га ХС 
1 835 000 

5 662 000 ХС 
1 550 000 

1 292 000 П 
509 000 174 000 434 000 

1966 / 67 2 463 000 
833 

24.3 ц/га ХС 
1 914 600 

5 981 000 ХС 
1 626 000 

1 323 000 П 
542 000 145 000 466 000 

1967 / 68 2 442 000 
832 

24.5 ц/га ХС 
2 032 500 

5 970 000 ХС 
1 691 000 

1 373 000 П 
553 000 137 000 390 000 

1968 / 69 2 445 000 
816 

24.3 ц/га ХС 
2 036 300 

5 945 000 ХС 
1 713 000 

1 421 000 П 
455 000 174 000 390 000 

1969 / 70 2 540 000 
755 

22.5 ц/га ХС 
1 921 400 

5 708 000 ХС 
1 756 000 

1 438 000 П 
520 000 260 000 282 000 

1970 / 71 2 746 000 
853 

25.1 ц/га ХС 
2 129 000 

6 890 200 ХС 
1 821 000 

1 435 000 П 
517 000 258 000 488 000 

1971 / 72 2 770 000 
861 

25.6 ц/га ХС 
2 361 000 

7 101 000 ХС 
1 843 000 

1 495 000 П 
651 000 163 000 542 000 

1972 / 73 2 735 000 880 2 360 000 1 843 000 726 000 130 000 509 000 



26.7 ц/га ХС 7 296 000 ХС 1 504 000 П 

1973 / 74 2 742 000 
878 

28.0 ц/га ХС 
2 471 000 

7 664 000 ХС 
1 865 000 

1 535 000 П 
737 000 141 000 455 000 

1974 / 75 2 880 000 
922 

29.2 ц/га ХС 
2 476 000 

8 409 000 ХС 
1 865 000 

1 557 000 П 
802 000 141 000 812 000 

1975 / 76 2 924 000 
864 

26.9 ц/га ХС 
2 649 000 

7 864 000 ХС 
1 879 000 

1 573 000 П 
878 000 119 000 702 000 

1976 / 77 2 949 000 
874 

28.1 ц/га ХС 
2 589 000 

8 278 000 ХС 
1 842 000 

1 583 000 П 
921 000 99 000 617 000 

1977 / 78 2 992 000 
884 

29.3 ц/га ХС 
2 697 000 

8 758 000 ХС 
1 862 000 

1 597 000 П 
921 000 71 000 552 000 

1978 / 79 3 038 000 
838 

26.7 ц/га ХС 
2 731 000 

8 110 000 ХС 
1 857 000 

1 627 000 П 
827 000 81 000 495 000 

1979 / 80 3 090 000 
850 

27.5 ц/га ХС 
2 500 000 

8 490 000 ХС 
1 853 000 

1 623 000 П 
789 042 85 551 513 000 

1980 / 81 3 150 000 
860 

31.7 ц/га ХС 
2 804 000 

9 962 000 ХС 
1 796 000 

1 636 000 П 
843 227 49 332 530 000 

1981 / 82 3 168 000 
774 

30.4 ц/га ХС 
2 894 000 

9 636 000 ХС 
1 709 000 

1 645 000 П 
931 000 25 000 368 000 

1982 / 83 3 188 000 
709 

29.1 ц/га ХС 
2 786 000 

9 282 000 ХС 
1 655 000 

1 634 000 П 
870 000 147 000 250 000 

1983 / 84 3 192 000 
680 

28.9 ц/га ХС 
2 586 000 

9 212 000 ХС 
1 720 000 

1 659 000 П 
715 000 168 000 156 000 

1984 / 85 3 347 000 
776 

25.8 ц/га ХС 
2 343 000 

8 619 000 ХС 
1 879 000 

1 688 000 П 
650 000 183 000 407 000 

1985 / 86 3 316 000 
839 

26.4 ц/га ХС 
2 642 000 

8 755 000 ХС 
2 003 000 

1 742 000 П 
659 000 187 000 610 000 

1986 / 87 3 475 000 
765 

23.7 ц/га ХС 
2 660 000 

8 234 000 ХС 
2 047 000 

П 
713 000 87 800 557 000 

1987 / 88 3 527 000 
710 

22.9 ц/га ХС 
2 502 000 

8 084 000 ХС 
1 960 000 

П 
783 000 74 600 392 000 

1988 / 89 3 432 000 
806 

25.3 ц/га ХС 
2 748 000 

8 689 000 ХС 
2 003 000 

П 
731 000 89 800 476 000 

1989 / 90 3 338 000 
795 

25.7 ц/га ХС 
2 657 000 

8 566 000 ХС 
1 995 000 

П 
791 000 77 100 448 000 

1990 / 91 3 171 000 
833 

26.2 ц/га ХС 
2 593 000 

8 305 000 ХС 
1 900 000 

П 
490 000 55 100 899 000 

1991 / 92 3 311 000 
824 

ц/га ХС 
2 473 000 

ХС 
1 594 000 

П 
1 835 000 1 219 000 1 103 000 

Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств и 
Департамента Сельского Хозяйства США). 
Примечание:- Данные до сезона 1917/18 относятся к Российской Империи, в географических рамках которой фактически и был создан СССР. В столбце 
‘Потребление, в тоннах’ до сезона 1991/92 под потреблением хлопкового волокна указывается также выработка пряжи в тоннах и пудах (в самом начале таблицы). 

 
В приведённой выше таблице некоторые данные были пересчитаны в тонны с учётом коэффициента пересчёта, например, 
для пересчёта пудов в тонны использовался коэффициент 1 пуд = 0.016 380 7 тонны, центнеров в тонны – 1 центнер = 0.1 
тонны, десятин в гектары – 1 десятина = 1.092 539 8 га. Дело в том, что в Российской Империи после Указа Императора от 
1835 традиционно применялась Русская Система Мер, позже заменённая на Метрическую Систему Мер. В Российской 
Советской Федеративной Социалистической Республике (РСФСР) последняя стала обязательной по Декрету Совета 
Народных Комиссаров (СНК) РСФСР от 11 Сентября 1918 ‘О Введении Международной Метрической Десятичной Системы 
Мер И Весов’, начиная с 01 Января 1924; а в СССР – по Постановлению СНК СССР от 21 Июля 1925. Хотя информация о 
производстве, потреблении и ввозе (импорте) в СССР до сезона 1924/25 публиковалась в пудах, а до конца 1920-х – в 
центнерах. В разных странах мира до сих пор применяются свои меры, в том числе и для хлопка, например, в Соединённых 
Штатах Америки, несмотря на их переход на Метрическую Систему Мер, по-прежнему используется система подсчёта хлопка-
волокна в кипах (в начале прошлого столетия в 500-фунтовых (226.8 килограммов), а в конце прошлого столетия и сейчас в 
480-фунтовых кипах (217.7 килограммов)). Кроме того, данные по производству хлопка в СССР в сельскохозяйственной 
статистике публиковались не по хлопковому волокну, а по хлопку-сырцу. Статистические данные по хлопковому волокну 
публиковались в статистике по лёгкой промышленности. Все эти данные публиковались в ежегоднике Народное Хозяйство 
СССР, который в те времена был совершенно секретным. 
 
Стоит также отметить, что в бывшем СССР Министерство Сельского Хозяйства и Министерство Мелиорации И Водного 
Хозяйства для агрономов- и механизаторов-хлопководов, научных работников и других заинтересованных лиц издавали в 
Москве специализированные научно-производственные журналы, в которых публиковались статьи об экономике и 
организации хлопководства, о технологиях возделывания, уборки, селекции и семеноводства Хлопчатника. Начало издания 
таких журналов было положено ещё в 1922, когда вышел их первый номер под названием Хлопковое Дело (издавался также 
при Царской России с 1892), данное название журнала просуществовало до 1930, а с 1931 по 1932 журнал выходил под 
названием За Хлопковую Независимость. Далее была пауза, продлившаяся до 1936, когда вплоть до 1940 выпускался журнал 
Советский Хлопок. С 1951 выпуск журнала возобновился в ежемесячном формате под названием Хлопководство; в 1976, 
например, этот журнал издавался тиражом 13 500 экземпляров. 
 
 
ЕВРОПЕЙСКИЙ СОЮЗ 

 
Масштабы возделывания Хлопчатника в Европейском Союзе (ЕС) ограничены как по размерам используемых площадей, так и 
по количеству стран-производителей. Производство хлопка сконцентрировано лишь в отдельных регионах Греции и Испании, 
где оно играет важную социальную и экономическую роль. В среднем, Греция производила 430 000 тонн хлопкового волокна, 
а Испания – 100 000 тонн в сезон. В сравнении с общим мировым производством хлопкового волокна это выглядело как 2.5–
3% от общего объёма. ЕС обеспечивал себя хлопковым волокном лишь на 50%, потребляя от 1 050 000 до 1 300 000 тонн в 
сезон, недостающие объёмы импортировались из стран Средней Азии, Африканской ‘Зоны Франка’, Австралии, Греции, США, 
Египта, Сирии, Турции и Аргентины. 



 
Так называемый Хлопковый режим был введён в Европейском Союзе в 1981, когда Греция стала одним из его участников. В 
соответствии с достигнутыми договорённостями объединённое правительство ЕС стало оказывать финансовую 
государственную поддержку хлопкоробам Греции и Испании. Объёмы производства хлопкового волокна были ограничены 
Максимальным Гарантированным Количеством (МГК), установленным для хлопка. МГК использовалось для регулирования 
суммы субсидий, выплачиваемых в качестве поддержки производителям. Если оцениваемые объёмы производства в начале 
сезона превышали МГК на этот год, то поддержка уменьшалась в пропорциональном количестве. Если фактическое 
производство отличалось от предполагаемого количества, то максимальный гарантированный порог в следующем 
финансовом году изменяли с целью компенсации. Сокращение поддержки в прошлом ограничивалось процентами, тогда как в 
самом начале 1990-х какие-либо ограничения отсутствовали, но и её могли уменьшить после начатой в 1992 
сельскохозяйственной реформы, если в целом расходы на поддержку сельскохозяйственных производителей сокращались. С 
1992 в ЕС последовательно снижался уровень поддерживаемых цен на сельскохозяйственную продукцию и наметился 
переход к прямым выплатам фермерам. Совет ЕС в зависимости от ситуации с ценой на мировом рынке хлопка стал 
устанавливать еженедельно или раз в две недели Ориентировочную Цену за хлопок-сырец, поставляемый на 
хлопкоочистительные заводы ЕС. Если расчётная рыночная цена была ниже уровня Ориентировочной Цены, то сумма 
поддержки была равна разнице между двумя ценами. Хотя в рамках Европейской аграрной политики мировые цены обычно 
расчитываются в Брюсселе на условиях поставки в порт Роттердама, в случае с хлопком, за основу бралась цена на хлопок в 
порту Пирреи, Греция. Схема поддержки ЕС включала:- (i) Ориентировочную Мировую Цену (Notional World Price – цена, 
эквивалентная Ценовому Ориентиру (Target Price) – цене, которую должен получить производитель для того, чтобы получить 
теоретически желаемый уровень дохода) для хлопка-сырца и (ii) поддержку, эквивалентную разнице между Ориентировочной 
Ценой и мировой ценой. Такая поддержка оказывалась хлопкоочистительным предприятиям, которые выплачивали 
минимальную цену производителям. Если производство хлопка-сырца превышало Максимальное Гарантированное 
Количество, то Ориентировочная Цена и сумма поддержки пропорционально сокращались. Так в сезон 1994/95 она 
составляла 1 225.1 ЭКЮ/Т, в 1996/97 – 1 063.0 ЭКЮ/Т (1 200.00 USD/Т). Общая сумма выплачиваемых субсидий Греции и 
Испании составляла 770 миллионов ЭКЮ, что в перерасчёте на стоимость приблизительно соответствовала 1.15 Долларов 
США за фунт хлопкового волокна. В сезон 1994/95 впервые была введена реформированная схема поддержки. В 
сложившейся сложной ситуации Совет Европы принял решение отменить механизм установки авансированной поддержки и 
внести изменения в систему авансирования. Вслед за этим, с сезона 1995/96 была установлена ориентировочная цена в 
размере 106.30 ЭКЮ за килограмм хлопка-сырца. Для соответствия условиям получения финансовой поддержки 
хлопкопрядильные фабрики должны были иметь договорное обязательство по выплате производителю, по крайней мере, 
минимальной цены за хлопковое волокно, которая устанавливалась Советом ЕС. Эта цена утверждалась на самом 
ближайшем к Ориентировочной Цене уровне, учитывая торговую наценку и транспортные расходы за доставку от 
производителя до фабрики. 18 Марта 1998 Европейская Комиссия опубликовала проект реформы финансирования и 
программ поддержки аграрного сектора, который по своей сути являлся самым радикальным за весь предшествующий 36-
летний период действия Общей Сельскохозяйственной Политики ЕС (EU Common Agricultural Policy). Необходимость 
реформирования была связана с обострением конкуренции на сельскохозяйственном рынке, а также с намечаемым 
расширением ЕС за счёт вступления в его члены стран Центральной и Восточной Европы с менее развитым 
сельскохозяйственным сектором экономики и более низким уровнем ВВП на душу населения. Еврокомиссия сочла, что 
субсидирование Европейских фермеров подрывает основы справедливой конкуренции на мировом рынке. Проект реформы, 
предложенный ею, предусматривал пересмотр расходов на проведение Общей Сельскохозяйственной Политики и 
региональную финансовую помощь, являвшихся основными статьями бюджета ЕС. Общая Сельскохозяйственная Политика, 
нацеленная на поддержание цен аграрной продукции, с самого начала многими фермерами (в том числе и хлопкоробами) 
признавалась неэффективной, поскольку подрывала инициативу фермеров, отрицательно сказывалась на потребителях и 
противоречила принципам международной торговли. В отдельные периоды на её проведение расходовалось более 70% 
бюджета ЕС. И тем не менее, в 2004 Еврокомиссия утвердила сельскохозяйственную реформу, согласно которой отменялась 
связь между размером субсидий и объёмом производства. Лагерь оппонетов реформы возглавила Испания. Фермеры 
обратились в Европейский Верховный Суд с претензиями на принятую программу реформирования сельскохозяйственного 
сектора экономики ЕС. После длительных разбирательств 07 Сентября 2006 суд аннулировал положения 
сельскохозяйственной реформы 2004, касавшиеся изменения финансирования производства Хлопчатника, и призвал власти 
ЕС разработать новый подход к субсидированию хлопковой индустрии. 
 
Начиная с сезона 2009/10 в Общую Сельскохозяйственную Политику ЕС были внесены изменения:- как и прежде, хлопкоробы 
получали от ЕС 65% поддержку в форме единого несвязанного платежа (single decoupled payment) (помощь по доходу (income 
aid)), а оставшиеся 35% в форме платежа за площадь (area payment) земельного участка (связанного платежа или 
производственной помощи (coupled payment, or production aid)). Поскольку в Европейском Союзе крупными странами, 
возделывавшими Хлопчатник, являлись Греция и Испания, то для получения их хлопкоробами производственной помощи 
Общей Сельскохозяйственной Политикой ЕС были утверждены максимальные базовые подходящие размеры площади 
(maximum base eligible areas) под Хлопчатником в размере 250 000 гектаров для Греции и 48 000 гектаров – для Испании. При 
этом в отношении таких площадей были утверждены ещё несколько оговорок:- (i) они должны быть расположены на 
сельскохозяйственной земле, разрешённой для возделывания Хлопчатника государствами, являвшимися членами 
Европейского Союза; (ii) на этих землях должны высеваться только разрешённые Селекционные Сорта (или Разновидности 
(Varieties)) Хлопчатника; и (iii) урожаи Хлопчатника на этих землях должны собираться при нормальных условиях его 
возделывания (normal growing conditions). Производственная помощь выплачивается лишь за хлопок неиспорченного (sound), 
приемлемого (fair) и продаваемого (merchantable) качества. Сумма платежа такой помощи привязана к площади подходящего 
земельного участка, выраженной в гектарах, и расчитывается путём умножения фиксированных справочных урожайностей 
(fixed reference yields) на фиксированные справочные суммы (fixed reference amounts) для каждой страны. Для Греции 
урожайность хлопка-сырца на один гектар (seedcotton yield per hectare) была зафиксирована на уровне 3.2 тонны с одного 
гектара (т/га), а для Испании – 3.5 т/га. В результате местные хлопкоробы получают производственную помощь по ставкам 
234.18 Евро на один гектар (Euro per hectare) в Греции и 362.15 Евро/га в Испании. В случае превышения максимально 
допустимой Общей Сельскохозяйственной Политикой ЕС базовой площади (base area) для возделывания Хлопчатника сумма 
выплат производственной помощи сокращается пропорционально. Например, в сезон 2016/17 суммы прямых субсидий 
(amounts of direct subsidy) хлопкоробам Европейского Союза на возделывание ими Хлопчатника, пересчитанные в Доллары 
США (USD), составили:- в Греции – 205 миллионов Долларов США (или 44.00 цента за фунт (cents/pound)) и в Испании – 67 
миллионов Долларов США (или 55.00 центов за фунт); а в сезон 2017/18 из-за ослабления Доллара США по отношению к 
Евро они возросли до 225 миллионов Долларов США (или 46.00 центов за фунт) в Греции и 73 миллионов Долларов США (или 



50.00 центов за фунт) в Испании. В сезон 2019/20 суммы прямых субсидий хлопкоробам Европейского Союза на 
возделывание ими Хлопчатника, пересчитанные в Доллары США (USD), составили:- в Греции – 207 миллионов Долларов 
США (или 27.00 центов за фунт), сократившись с 213 миллионов Долларов США (или 32.00 центов за фунт) в сезон 2018/19; и 
в Испании – 67 миллионов Долларов США (или 43.60 цента за фунт), сократившись с 69 миллионов Долларов США (или 44.00 
центов за фунт) в сезон 2018/19. Такое снижение сумм прямых субсидий было вызвано главным образом укреплением 
Доллара США в отношении к Евро. 
 
Более наглядно суммы выплат по Поддержке Европейским Союзом Хлопкового Сектора (European Union Assistance to the 
Cotton Sector), начиная с сезона 2010/11 и заканчивая сезоном 2019/20, представлены на приводимом ниже графике. 

 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
В Европейском Союзе отсутствуют меры пограничной протекции и экспортные выплаты для хлопка. 
 
ЕС вырабатывал приблизительно 5–7% от мирового объёма текстиля из хлопка, но при этом являлся вторым после США 
крупнейшим рынком сбыта готовой текстильной продукции, производимой в большей мере в развивающихся странах. Для 
сравнения, США потребляет приблизительно 20.5% от общего мирового производства текстиля, а ЕС – 17%. Вместе с тем, ЕС 
является крупнейшим экспортёром готовой текстильной продукции, уступая лишь Китаю (15.5% от общего потребления 
текстиля) и Гон Конгу (15%), ставшего составной частью Китая. В целом, производство текстиля и одежды в процентном 
выражении среди стран ЕС в 2001 выражалось следующим образом:- Италия – 30%, Соединённое Королевство – 15.7%, 
Германия – 13%, Франция – 12.7%, Испания – 8%. Объём экспорта текстильной продукции из стран ЕС составлял 
приблизительно 16% от общего мирового производства текстиля. Основными потребителями являлись США и страны 
Восточной Европы и Средиземноморья. В производстве текстиля и одежды были заняты 113 850 Европейских компаний (из 
которых:- 30% составлял текстильный сектор, 22% – трикотажный и 48% – одёжный сектор), в которых было занято 
приблизительно 2.2 миллиона человек. Но при этом необходимо отметить, что негативная тенденция по сворачиванию 
текстильного производства наблюдалась практически во всех странах Европейского Союза. В первую очередь, это было 
вызвано импортом больших объёмов дешёвого конкурентоспособного текстиля из Азии. 
 
С 01 Мая 2004 Европейский Союз (ЕС) принял в свой состав десять новых членов:- Венгрию, Кипр, Латвию, Литву, Мальту, 
Польшу, Словакию, Словению, Чехию и Эстонию. Таким образом ЕС стал насчитывать 25 государств участников. 23 Июня 
2016 в Великобритании состоялся всенародный референдум, в результате которого с небольшим перевесом (52% против 
48%) было принято решение о выходе страны из Европеского Союза. 
 
Европейский Союз является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995. 
 

 

Развитие Ситуации В Европейском Союзе По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1990 / 91 361 000 814 294 000 1 649 000 205 000 1 403 000 568 000 

1991 / 92 327 000 906 296 000 1 472 000 168 000 1 354 000 578 000 

1992 / 93 423 000 746 316 000 1 408 000 248 000 1 265 000 488 000 

1993 / 94 401 000 873 350 000 1 463 000 292 000 1 390 000 448 000 

1994 / 95 432 000 1 009 435 000 1 470 000 395 000 1 353 000 355 000 

1995 / 96 487 000 988 482 000 1 418 000 354 000 1 320 000 363 000 

1996 / 97 519 000 758 394 000 1 416 000 299 000 1 295 000 305 000 

1997 / 98 519 000 886 459 000 1 393 000 295 000 1 264 000 332 000 

1998 / 99 543 000 862 468 000 1 257 000 385 000 1 110 000 321 000 

1999 / 00 549 000 1 038 570 000 1 220 000 425 000 1 071 000 323 000 

2000 / 01 503 000 1 027 517 000 1 203 000 360 000 1 073 000 338 000 

2001 / 02 523 000 1 040 544 000 1 123 000 328 000 997 000 385 000 

2002 / 03 454 000 1 052 478 000 1 031 000 344 000 885 000 367 000 

2003 / 04 467 000 928 433 000 853 000 352 000 706 000 303 000 

2004 / 05 474 000 1 059 503 000 764 000 425 000 681 000 286 000 

2005 / 06 453 000 1 195 541 000 612 000 492 000 526 000 248 000 

2006 / 07 365 000 1 002 366 000 534 000 336 000 462 000 207 000 

2007 / 08 362 000 902 327 000 414 000 297 000 360 000 181 000 



2008 / 09 299 000 861 257 000 271 000 261 000 214 000 119 000 

2009 / 10 293 000 809 237 000 238 000 259 000 207 000 66 000 

2010 / 11 314 000 710 223 000 228 000 219 000 223 000 63 000 

2011 / 12 368 000 924 340 000 183 000 322 000 194 000 110 000 

2012 / 13 350 000 896 313 000 184 000 317 000 204 000 130 000 

2013 / 14 313 000 1 004 346 000 204 000 348 000 195 000 106 000 

2014 / 15 346 000 1 006 348 000 194 000 352 000 190 000 94 000 

2015 / 16 306 000 904 276 000 176 000 284 000 176 000 97 000 

2016 / 17 273 000 982 268 000 147 000 292 000 149 000 77 000 

2017 / 18 314 000 912 286 000 146 000 299 000 151 000 70 000 

2018 / 19 343 000 1 000 343 000 140 000 297 000 137 000 204 000 

2019 / 20 358 000 1 188 426 000 121 000 297 000 117 000 228 000 

2020 / 21 349 000 1 105 385 000 134 000 430 000 131 000 213 000 

2021 / 22 336 000 1 105 372 000 119 000 430 000 115 000 205 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; Примечание:- ЕС-28 
 
 
АВСТРИЯ 

 
Австрия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 19 Октября 1951. 
 

 

Развитие Ситуации В Австрии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      30 000  

1927 / 28      37 000  

1928 / 29      35 000  

1929 / 30      29 000  

1930 / 31      24 000  

1931 / 32      23 000  

1932 / 33      22 000  

1933 / 34      25 000  

1934 / 35      30 000  

1935 / 36    43 000  40 000  

1936 / 37    43 000  44 000  

1937 / 38    38 000  38 000  

1938 / 39    39 000  39 000  

1939 / 40        

1940 / 41        

1941 / 42        

1942 / 43        

1943 / 44        

1944 / 45        

1945 / 46    3 000  5 000 3 000 

1946 / 47    7 000  8 000 4 000 

1947 / 48    14 000  12 000 2 000 

1948 / 49    17 000  25 000 9 000 

1949 / 50    20 000  19 000 8 000 

1950 / 51    21 000  22 000 8 000 

1951 / 52    21 000  15 000 2 000 

1952 / 53    17 000  20 000 5 000 

1953 / 54    20 000  22 000 7 000 

1954 / 55    23 000  21 000 4 000 

1955 / 56    23 000  24 000 6 000 

1956 / 57    24 000  24 000 6 000 

1957 / 58    26 000  26 000 7 000 

1958 / 59    25 000  24 000 6 000 

1959 / 60    26 000  28 000 7 000 

1960 / 61    28 000  29 000 9 000 

1961 / 62    28 000  27 000 8 000 

1962 / 63    25 000  23 000 6 000 

1963 / 64    25 000  25 000 6 000 

1964 / 65    26 000  26 000 6 000 

1965 / 66    25 000  25 000 6 000 

1966 / 67    23 000  22 000 5 000 

1967 / 68    21 000  22 000 5 000 

1968 / 69    23 000  21 000 4 000 

1969 / 70    24 000  24 000 4 000 

1970 / 71    23 000  24 000 5 000 

1971 / 72    23 000  22 000 4 000 

1972 / 73    22 000  24 000 6 000 

1973 / 74    23 000  22 000 5 000 

1974 / 75    19 000  19 000 6 000 

1975 / 76    21 000  22 000 7 000 

1976 / 77    24 000  22 000 5 000 

1977 / 78    21 000  23 000 7 000 

1978 / 79    22 000  21 000 6 000 



1979 / 80    24 000  25 000 7 000 

1980 / 81    22 000 1 000 21 000 6 000 

1981 / 82    22 000 1 000 22 000 5 000 

1982 / 83    21 000 2 000 25 000 7 000 

1983 / 84    21 000 2 000 23 000 7 000 

1984 / 85    20 000 2 000 23 000 9 000 

1985 / 86    20 000 1 000 21 000 9 000 

1986 / 87    23 000 1 000 22 000 7 000 

1987 / 88    25 000 2 000 26 000 6 000 

1988 / 89    23 000  22 000 5 000 

1989 / 90    24 000 1 000 24 000 4 000 

1990 / 91    25 000  26 000 7 000 

1991 / 92    30 000  30 000 6 000 

1992 / 93    34 000 0 31 000 4 000 

1993 / 94    31 000 0 33 000 6 000 

1994 / 95    35 000 1 000 26 000 6 000 

1995 / 96    29 000  24 000 7 000 

1996 / 97    28 000 2 000 32 000 9 000 

1997 / 98    28 000 6 000 34 000 9 000 

1998 / 99    29 000 8 000 35 000 7 000 

1999 / 00    29 000 6 000 34 000 7 000 

2000 / 01    30 000 2 000 39 000 6 000 

2001 / 02    30 000  38 000 14 000 

2002 / 03    29 000  26 000 11 000 

2003 / 04    29 000  23 000 6 000 

2004 / 05    27 000  26 000 4 000 

2005 / 06    22 000  21 000 3 000 

2006 / 07    15 000  14 000 1 000 

2007 / 08    11 000  11 000 1 000 

2008 / 09    7 000  6 000 1 000 

2009 / 10    5 000 1 000 6 000 1 000 

2010 / 11    7 000 1 000 8 000 1 000 

2011 / 12    4 000 1 000 5 000 1 000 

2012 / 13    5 000 1 000 6 000 1 000 

2013 / 14    5 000 1 000 5 000 1 000 

2014 / 15    4 000 1 000 4 000 0 

2015 / 16    3 000 1 000 4 000 0 

2016 / 17    3 000 1 000 4 000 1 000 

2017 / 18    3 000  3 000 1 000 

2018 / 19    3 000 0 3 000 2 000 

2019 / 20    3 000 0 2 000 1 000 

2020 / 21    3 000 0 3 000 1 000 

2021 / 22    3 000 0 3 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
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FACHVERBAND DER TEXTILINDUSTRIE ÖSTERREICHS 
(Association of the Austrian Textile Industry) 
Rudolfsplatz 12, 
Postfach 197, 
A-1013 Wien, AUSTRIA 
Tel.: +43-1-5333726-0 



Fax: +43-1-5333726-40 
http://www.textilindustrie.at 
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АЗЕРБАЙДЖАН 

 
Азербайджанская народность сложилась в основном в XI–XIII веках и проживала на Северо-Западе современного Ирана. В те 
времена эта территория подвергалась нашествиям Турок-Сельджуков (Seljuq), Монголо-Татар и Тимура, и была объектом 
постоянных конфликтов между Турцией и Ираном. В 1723 во время Персидского Похода Петра I Баку был взят Русскими 
войсками, но в 1735 возвращён Ирану. В начале XIX века между Российской Империей и Ираном велись войны. Первая – с 
Мая по Сентябрь 1805. Гюлистанский Мирный Договор от 24 Октября (05 Ноября 1813) поставил было точку в этих войнах. 
Тогда же Иранский шах, в попытке заручиться поддержкой Российской Империи в борьбе с Великобританией за 
независимость, подарил России Северный Азербайджан, оставив за собой Южную часть, также заселённую 
Азербайджанцами. Всего же по подписанному мирному договору России официально отошли Джаро-Белоканские Джамааты 
(1803; Белокань), Бакинское Ханство (1806; Баку), Ганджинское Ханство (1804; Ганджа), Дербентское Ханство (1806; Дербент), 
Илисуйское Ханство (1804; Илису), Карабахское Ханство (1805; Шуша), Кубинское Ханство (1806; Куба), Шекинское Ханство 
(1805; Нуха), Ширванское Ханство (1805; Шемаха), Талышское Ханство (1813; Ленкорань). В 1826–28 была новая война между 
Российской Империей и Ираном, которая закончилась подписанием Туркманчайского Мирного Договора от 10 Февраля (22 
Февраля) 1828, по которому России отошли Нахичеванское Ханство (1828; Нахичевань) и Эриванское Ханство (1828). В 
результате окончания всех войн между двумя странами к 1850 в Российской Империи в составе Кавказского Наместничества 
возникли новые губернии:- Дербентская Губернiя, Тифлисская Губернiя (в которую входил и Елизаветполь (бывшая Ганджа), 
Шемахинская Губернiя (в которую входили и Баку и Ленкорань), Эриванская Губернiя (в которую входил и Нахичевань), а 
также Джаро-Белоканский Округ, позже была образована Бакинская Губернiя. Экономика основывалась в основном на 
сельском хозяйстве (с преобладанием производства зерновых и Хлопчатника), однако с открытием в конце XIX века и 
началом промышленной добычи Бакинской сырой нефти регион стал быстро крепнуть в экономическом отношении. 
 
В Ноябре 1917 в результате победы Советской Власти была образована Бакинская Коммуна. Однако летом 1918 в результате 
Англо-Турецкой интервенции была установлена власть Мусавата (Musavat). Большевики с помощью Красной Армии 
восстановили Советскую Власть. 28 Мая 1918 Азербайджан предпринял попытку объявить о своей независимости, но в 
условиях большевистской экспансии реально установить свою независимость Азербайджану не удалось. 28 Апреля 1920 
местными и Российскими большевиками была провозглашена Азербайджан Совет Сосиалист Республикасы 
(Азербайджанская Советская Социалистическая Республика). С 12 Марта 1922 года молодая республика вошла в состав 
Закавказской Социалистической Федеративной Советской Республики (Transcaucasian Soviet Federated Socialist Republic), а с 
05 Декабря 1936 стала одной из полноправных республик Союза Советских Социалистических Республик (СССР). 23 
Сентября 1989 республика заявила о своём суверинитете, а с 30 Августа 1991 провозгасила независимость страны, ещё 
более утвердившуюся с официальным развалом СССР 08 Декабря 1991. Таким образом, нынешнее суверенное государство 
Азербайджан своим появлением обязано Российской Империи и СССР,  впрочем, как и многие другие нынешние суверенные 
государства на территории бывшей Российской Империи и СССР. 
 
Территория Азербайджана расположена в Юго-Восточной части Закавказья. Граничит на Севере с Российской Федерацией 
(Республика Дагестан), на Северо-Западе с Грузией, на Юго-Западе с Арменией и Турцией, а на Юге с Ираном. Почти 
половина территории Азербайджана занята горами и расположена между Юго-Восточными частями горной системы Большого 
и Малого Кавказа, а также Талыша на крайнем Юго-Востоке. С Востока страна омывается водами Каспийского Моря; берега 
изрезаны слабо. Климат в основном субтропический. Серозёмные почвы низменных районов постепенно сменяются 
пустынно-полупустынными серо-бурыми и бурыми. В предгоръях и горно-лесном поясе преобладают каштановые, горные 
каштановые и горные чернозёмные типы почвы. В Ленкоранской низменности преобладают желтозёмы. За годы Советской 
Власти, то есть в течение XX столетия, восстанавливались и возводились новые ирригационные сооружения, водохранилища 
и каналы для устойчивого снабжения сельского хозяйства страны водой для полива. 
 
Азербайджан начал существенно развиваться после обнаружения и добычи нефти близ Баку, а впоследствии и других 
полезных ископаемых, в частности, железной руды. Для их перевозки от мест добычи до мест переработки требовались 
качественные дороги и в первую очередь – железные. В результате в конце 1870-х началось строительство нынешней 
Азербайджанской Железной Дороги. В 1880 была сдана в эксплуатацию линия Баку–Сабунчи–Сураханы, первоначально 
предназначавшаяся для вывоза нефти, а в последствие (после строительства нефтепровода) ставшая преимущественно 
пассажирской. В 1883 появилась новая линия Баку–Беюк-Кясик–Тбилиси, которая создала с ранее проложенными линиями от 
Тбилиси до Батуми и Поти прямое железнодорожное сообщение между портами Каспийского и Чёрного морей. В 1900 была 
сдана в строй линия Баладжары–Дербент; она связала районы Закавказья с Северным Кавказом и другими районами 
тогдашней Российской Империи. Далее в 1908 заработала линия Джульфа–Норашен–Масис, которая соединила пограничную 
с Ираном железнодорожную станцию Джульфа с Ереваном и другими пунктами Закавказья. Во времена СССР в 
Азербайджане были дополнительно введены в действие линии:- Алят–Миндживан–Кафан в 1936 и Миндживан–Джульфа в 
1941, которые сократили путь между Баку и Ереваном, а также Османлы–Астара в 1941, Сальяны–Нефтечала в 1941, 
Аджикабул–Али-Байрамлы в 1941, Алабашлы–Кушчинский Мост в 1950. В 1962 с вводом в эксплуатацию паромной переправы 
Баку–Красноводск была создана прямая связь районов Закавказья с районами Средней Азии. 
 
По данным историка Мансея Хорейского культивирование Хлопчатника на территории современного Азербайджана 
осуществлялось ещё в VI–IV веках до нашей эры. Изначально (исходя из предположений) он был завезён из государств, 



располагавшихся на территории современного Ирана и Ирака. Некоторое оживление в культивировании Хлопчатника 
состоялось в X–XI веках, однако, до 1860 оно не имело существенных размеров и ограничивалось потребностью местного 
кустарного производства. К этому моменту Хлопчатник возделывали в основном в Агдамском и Геокчайском Уездах, а также в 
Нахичеванском Крае. Расширение производства было связано с повышением спроса на хлопковое волокно, вызванное резким 
снижением экспорта Американского хлопка из-за Гражданской Войны в Соединённых Штатах Америки (США) (12 Апреля 
1861–10 Мая 1865), а также развитием текстильной промышленности в России, и в частности в Иваново-Вознесенске, Москве 
и других городах, которое повлекло за собой повышение спроса на хлопковое волокно. Посевы Хлопчатника стали 
увеличиваться. Его стали возделывать в Бакинской, Елизаветпольской и Ереванской Губерниях, а также в Карабахской, 
Кубинской, Шекинской и Ширванской Волостях. В городах Агдам, Геокчай, Кюрдамир и Ляки обосновались предприятия по 
очистке хлопка-сырца и прессованию хлопкового волокна. В 1913 в Азербайджане Хлопчатник занимал посевную площадь в 
103 200 га, с которой было собрано по осени 64 000 тонн хлопка-сырца. Первая Мировая Война привела местное 
хлопководство в упадок. В 1917 посевные площади, отводимые под Хлопчатник, сократились до 38 800 га, с которых было 
собрано лишь 31 500 тонн хлопка-сырца. В 1920 большевики приняли программу восстановления хлопководства. Отрасль 
стала понемногу восстанавливаться. В самом начале 1920-х в республике были установлены промышленные джины для 
очистки хлопка-сырца. Посевы Хлопчатника стали увеличиваться из года в год. В 1940 посевные площади возрасли до 188 
100 га, с которых было собрано 154 200 тонн хлопка-сырца, пятую часть (32 400 тонн) из которых составлял 
длинноволокнистый хлопок. Однако очередная Великая Отечественная Война, как и Первая Мировая Война, также оказала 
негативное воздействие на возделывание Хлопчатника. Посевные площади сократились на 85 000 га. В послевоенный период 
правительство предприняло ряд мер по восстановлению отрасли. В результате в 1954 посевные площади, отводимые под 
Хлопчатник, снова увеличились и составили 197 900 га, с которых было собрано уже 419 700 тонн хлопка-сырца. Во второй 
половине 1960-х среднегодовой сбор хлопка-сырца составил 327 700 тонн, при урожайности 16 центнеров с одного гектара 
(ц/га) земли. В 1970-е возделывание Хлопчатника в республике шло по нарастающей. Правительство СССР вложило в 
развитие сельского хозяйства Азербайджана 4.1 миллиарда рублей. На выделенные средства были реконструированы 
оросительные сети, введены в севооборот 91 000 гектар новых орошаемых земель, вступили в строй крупные 
водохранилища, а также переоснащены в техническом плане колхозы и совхозы. В результате в первой половине 1970-х 
среднегодовой сбор хлопка-сырца составлял уже 441 000 тонн при урожайности 21.6 центнеров с гектара, а во второй 
половине – 653 600 тонн хлопка-сырца при урожайности 28.2 центнера с гектара. К этому времени (1981) доля 
Азербайджанского хлопкового волокна в общесоюзном объёме его производства составила более 10%, а по урожайности 
Хлопчатника республика вышла на первое место. В 1982 под Хлопчатник в Азербайджане было выделено 306 000 гектар, при 
этом основными районами и зонами культивирования стали Мильско-Карабахская (39.1%), Мугано-Сальянская (32.8%), 
Ширванская (19.8%) зоны, а также два района Западной Кировабад-Казахской (8.3%) зоны. 
 
В области земледелия с целью повышения плодородия почвы и урожайности Хлопчатника были разработаны интенсивные 
хлопковые схемы севооборотов, оптимальные системы обработки почвы и минерального питания растений, режим орошения 
и техника полива, интегрированные методы борьбы с вредителями и болезнями Хлопчатника, пооперационная технология его 
возделывания и уборки урожая хлопка-сырца. Начиная с 1926 по начало 1980-х, в Азербайджане были проведены пять 
сортосмен Хлопчатника. Все работы по селекции, а также иные научные разработки в области хлопководства осуществлялись 
Азербайджанским Научно-Исследовательским Институтом Хлопководства (АзНИХИ), основанным в 1925, в городе Гянджа 
(называвшемся в Советские времена Кировабадом). Эти работы были направлены на создание более урожайных и 
скороспелых сортов средневолокнистого Хлопчатника, главным образом 4 и 5 типов (исходя из длины волокна), устойчивого к 
болезням и вредителям, а также пригодного к механизированной уборке урожая. Всего было выведено свыше 70 сортов 
Хлопчатника, из которых 10 – длинноволокнистых, а районировано свыше 30 сортов. Учёные обеспечивали хлопкосеющие 
хозяйства семенами высоких классов I-й и II-й репродукции. В ведении АзНИХИ находились одна Центральная 
Экспериментальная База и три Опытные Станции – Мильская, Муганская и Ширванская. Институт занимался также 
разработкой комплекса агротехнических приёмов, включая обработку почвы, удобрение, орошение, изыскание новых и 
усовершенствование существовавших методов борьбы с вредителями, сорняками и болезнями Хлопчатника. Вместе с этим 
осуществлялся перевод семеноводства на промышленную основу. После развала Советского Союза государственное 
субсидирование научной работы института постепенно свелось к нулю. Институт перешёл на хозрасчётную основу работы. 
Сотрудники института осуществляют сертификацию эталонов Азербайджанского хлопкового волокна, а также приборов и 
оборудования для определения качественных и количественных характеристик, используемых хлопкоочистительными 
заводами. 
 
И в настоящее время возделывание Хлопчатника, его переработка и реализация, наряду с национальным нефтегазовым 
сектором, занимает одну из ведущих позиций в экономике Азербайджана. На долю хлопководства приходится основной доход, 
получаемый от сельского хозяйства. В качестве примера можно отметить, что посевные площади под Хлопчатник достигают 
приблизительно 300 000 гектар. После развала Советского Союза контроль над производством и реализацией 
Азербайджанского хлопкового волокна стало осуществлять Министерство Сельского Хозяйства республики. Оно же выдавало 
и разрешение на экспорт. Государственные заказы спускались для исполнения из Кабинета Министров в Департамент 
Производства и Переработки Хлопчатника при Министерстве Сельского Хозяйства республики, а продажи и отгрузки на 
экспорт осуществлялись через подконтрольное Минсельхозу Внешнеэкономическое Объединение АГРОИНКОМ 
(AGROINCOM, Foreign Economic Association). К середине 1990-х экономика Азербайджана, включая индустрию хлопка, 
оказалась в глубоком кризисе. Такая ситуация была вызвана множеством объективных и субъективных причин, и как внешних, 
так и внутренних. 20 Января 1998 объединение АГРОИНКОМ попало даже в чёрные списки международных хлопковых 
ассоциаций как нарушитель должного исполнения международного договора на поставку хлопка. В 1997 монополия 
государства в хлопковой промышленности была упразднена с проведением приватизации хлопкоочистительных заводов и 
децентрализацией продажи и поставки хлопкового волокна на экспорт. На базе бывших государственных хлопкозаводов были 
образованы самостоятельные акционерные общества. Крупнейшим владельцем и акционером стала Азербайджанско-
Турецкая компания МКТ ISTEHSALAT KOMMERSIYA, MMC, которой достались 14 хлопкоочистительных заводов. Наряду с ней 
в приватизации принимала участие Швейцарская компания Жеку А.Эс. (JECOT SA), которой достались 3 хлопкоочистительных 
завода. Всего же к 2006 в Азербайджане функционировали 22 хлопкоочистительных завода. 
 
Начиная с 1999, селекционированием Хлопчатника стала заниматься практически только компания МКТ ISTEHSALAT 
KOMMERSIYA, MMC. 
 



Начиная с сезона 1991/92 в Азербайджане стали снижаться объёмы производства хлопкового волокна. Особенно резкий спад 
произошел за два сезона 1992/93 и 1993/94, когда производство сократилось на 37%, затем эта тенденция понемногу угасла. 
Однако в сезон 1997/98 производство хлопкового волокна опять резко упало до уровня 42 000 тонн. В дальнейшем уровень 
производства стабилизировался в пределах 30 000–40 000 тонн хлопкового волокна в сезон. 
 
В силу своего географического положения и климатических характеристик Хлопчатник в Азербайджане сеют в Апреле–Мае, а 
урожай собирают, начиная с конца Августа и заканчивая в начале Декабря. Во второй половине XX столетия урожай на 80% 
собирался машинами, однако после развала СССР в 1991 хлопок-сырец стали собирать вручную. Естественные 
климатические условия Азербайджана отличаются от таковых в республиках Средней Азии наличием повышенной влажности. 
Кроме того, избыточные осадки во время созревания Хлопчатника, также сказываются на характеристиках производимого 
хлопкового волокна, отличающегося большей грубостью и короткой длиной волокна. Хлопковое волокно по своей длине 
характеризуется как тип 5 и 6 (если пользоваться цифровыми показателями бывшего Советского стандарта) и, при этом, 
обладает дисконтными значениями показателя Майкронэйр (Micronaire), например, у хлопкового волокна урожая 2001/02 
значения показателя майкронэйр находились в диапазоне 5.1–5.4. Две трети собираемого урожая составляет 1 Сорт, 
оставшаяся часть практически целиком относится ко 2 Сорту, а более низкие сорта составляют мизерное значение. Исходя из 
своих качественных характеристик, у Азербайджанского хлопкового волокна в самом начале нового тысячелетия сложился 
достаточно узкий круг потребителей и перекупщиков. В основе своей волокно поставлялось в Россию, где оно уходило в 
смеску с более длинным и качественным волокном из Средней Азии, и где прядильщики не предъявляли претензий к 
значениям показателя Майкронэйр. 
 
Одна марка Азербайджанского хлопкового волокна соответствует вагонной партии (49/50 тонн = 240–250 кип). Средний вес 
кип колеблется в пределах 190–220 килограммов. Упаковочный материал кип – хлопковая ткань (типа двунитки), пояса из 
стальной проволоки и/или стальной ленты с 5 замками. 
 
Отбор проб для проверки качества должен осуществляться либо на хлопкоочистительном заводе, либо в местах погрузки – 
например, на складе в Астаре. Независимую экспертизу качества хлопкового волокна могут обеспечить сотрудники 
Азербайджанских представительств Сосьете Жэнераль дё Сюрвэйансэ (Эс.Жи.Эс.; SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE 
(SGS)) и Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз (Дабл.Ю.Ай.Эс.; WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (WIS)). В 1997 в кооперации с 
SGS AZERI LTD Министерство Сельского Хозяйства Азербайджана при поддержке Научно-Исследовательского Института 
Хлопка в Гяндже разработали новые стандарты на Азербайджанское хлопковое волокно, выпустив в обращение 
Азербайджанские Хлопковые Эталоны в количестве 21 коробки. В целом получилось, нечто вроде Американского и нового 
Узбекского стандартов, когда волокно разбивалось на сорта и классы засорённости. При этом за документальную основу был 
принят действовавший на тот момент Узбекский стандарт на хлопковое волокно. Срок действия хлопковых эталонов 2 года. 
Стандартные эталоны разрабатываются Государственным Агентством по Стандартизации и Метрологии (DÖVLӘT 
STANDARTLAŞDIRMA VӘ METROLOGIYA AGENTLIYI) и сертифицируются Азербайджанским Научно Исследовательским 
Институтом Хлопка с поочередным участием филиалов компаний независимой экспертизы SGS AZERI LTD и WIS BAKU LTD, 
а затем утверждаются Азербайджанским Государственным Агентством по Стандартизации, Метрологии и Патентам. А для 
действительности этих эталонов на международном уровне, они отсылаются для последующей адаптации в Ливерпулскую 
Хлопковую Ассоциацию, Бременскую Биржу Хлопка и Гдыньскую Хлопковую Палату. В 2006 была предпринята попытка 
пересмотра Азербайджанского стандарта на хлопковое волокно с его более тесной привязкой к текущему Узбекскому 
стандарту. Но при этом возникла небольшая проблема. Дело в том, что часть хлопкоочистительных заводов в конце 1990-х и 
начале 2000-х переоснастила своё производство, установив, в том числе, и валичные волокноотделители (или джины). А 
валичные джины не совсем подходят под волокноотделение (или джинирование) Азербайджанского хлопка-сырца, потому как 
они, исходя из своего предназначения, должны обрабатывать волокно с большей штапельной длиной, нежели у местного 
относящегося к среднему. В этой связи предлагалось даже выпустить два комплекта новых эталонов:- один для волокна, 
полученного при пильном волокноотделении, а второй – при валичном. Однако, компания САЙМЭКС (SIMEX) не смогла 
осуществить подготовку эталонов из-за отсутствия необходимой инструментальной базы. И выпуск новых эталонов был 
перенесён на Сентябрь 2007. 
 
Хлопок из Азербайджана традиционно перевозится железнодорожным транспортом в крытых вагонах приблизительно по 50 
тонн в каждом. Во времена существования СССР при экспортных отгрузках Азербайджанское хлопковое волокно отправляли в 
порты Ильичевск (Украина) и Рига (Латвия) для дальнейшей транспортировки к местам назначения. Хлопок мог также 
перевозиться в Украинские порты через порт Баку и далее по Волго-Донскому Каналу с Апреля по Октябрь. Однако Баку, как 
порт по перевозке хлопка, практически не имеет значения, поскольку в зимнее время операции прекращаются, когда из-за 
низкой температуры воздуха реки и/или системы каналов покрываются льдом. Хлопок мог бы также перевозиться и в порты 
Турции по железной дороге через Армению, но из-за отсутствия дипломатических отношений между Турцией и Арменией, 
вызванных длительным спором вокруг геноцида Армян в 1915, а также военных конфликтов и разрыва отношений между 
Азербайджаном и Арменией, вызванных территориальным спором вокруг Нагорного Карабаха, данный маршрут не 
используется. Среди иных железнодорожных транспортных коридоров имеется также железнодорожный маршрут из 
Азербайджана в Грузинские порты Поти и Батуми. В первой половине 1990-х (1993/94) в Астаре был создан склад, 
принадлежавший совместному Швейцарско-Азербайджанскому предприятию АЗЕРШПЕД (AZERSPED). Астара является 
Азербайджанским городом, расположенным непосредственно на границе с Ираном, причем с Иранской стороны населенный 
пункт также называется Астара. В Иранском городе Астара хлопок мог бы быть перегружен в вагоны и отправлен в Иранский 
порт Бендер Аббас для перевозки к конечным пунктам назначения. Однако из-за дороговизны, такая схема работы не 
использовалась. И вообще, в Иран хлопок отгружался только в контейнерах, а в Турцию – только в TIRовских грузовиках, при 
этом пересечение границы происходило либо в Астаре, либо в Билясуваре. Возвращаясь к работе склада компании 
АЗЕРШПЕД, со Швейцарской стороны участие в нём принимала дочерняя компания Немецкого холдинга Эм.ОндЭм. Милитца 
Онд Муньхь Дойчэ Холдинь Ге.эм.бе.Ха. (M&M MILITZER & MUENCH DEUTSCHE HOLDING GMBH), осуществлявшая 
дальнейшую транспортировку хлопкового волокна конечным потребителям. Благодаря своему международному статусу и 
участию в различных ассоциациях она имела право выписывать, так называемые, FCRs (Forwarder’s Cargo Receipts) – 
Экспедиторские Сертификаты о Получении Груза, принимаемые международными покупателями Азербайджанского 
хлопкового волокна, а точнее их банками, для осуществления оплаты по выставленным аккредитивам или предварительной 
оплаты закупаемого товара. Этим-то и пользовалась компания АГРОИНКОМ при своих отгрузках за рубеж, для ускорения 
получения денежных средств. После проведённой в 1997 приватизации Азербайджанских хлопкоочистительных заводов и 
децентрализации продажи и поставок хлопкового волокна на экспорт, необходимость в этом складе отпала, и в 1999 он был 



ликвидирован. Отгрузки хлопка стали осуществляться с железнодорожных станций, близких или примыкающих к населённым 
пунктам, в которых расположены хлопкозаводы. Осенью в Азербайджане время от времени из-за предпочтительности 
отправки вагонами скоропортящейся продукции возникали проблемы с поставкой отправителям вагонов под перевозку 
хлопкового волокна. 
 
Летом 2005 компания МКТ ISTEHSALAT KOMMERSIYA и связанные с ней хлопкоочистительные заводы выступили с 
инициативой создания собственной национальной ассоциации, объединяющей интересы всех лиц, вовлечённых в 
производство, продажу, обслуживание и переработку Азербайджанского хлопка. В результате 12 Августа 2005 в Баку была 
зарегистрирована Ассоциация Переработчиков и Экспортёров Хлопка (Pambiq Emalçilari və Ixracatçilari Assosiasiyasi). 
 
Собственная текстильная промышленность, как таковая, начиналась с кустарного производства тканей из хлопка ещё в XII 
веке. Город Гянджа, описанный везирем правителей государства Сельджуков Алп-Арслана Низамом Аль-Мульком в книге 
Сиасетнаме (Книга О Правлении), слыл тогда текстильным центром Ближнего Востока. 
 
С целью поддержания текстильной отрасли экономики государство профинансировало и организовало новейшее по тем 
временам производство пряжи пневмомеханического способа прядения в городе Гянджа. Для этой цели была построена 
новая прядильная фабрика GӘNCӘ PAMBIQ ӘYIRICI, укомплектованная Швейцарским прядильным оборудованием фирмы 
Рита (RIETER), Немецким технологическим оборудованием и лабораторным оборудованием Швейцарской фирмы Ушта 
(USTER). Однако, из-за общей негативной ситуации в отрасли она работала с постоянными перебоями. В 2000 её выкупила 
компания МКТ, которая вложила в её реконструкцию ещё приблизительно 700 000 Долларов США, организовала снабжение 
своим хлопковым волокном и реализацию готовой продукции через своих партнёров в России и Турции. Фабрика с 
производственной мощностью 350–400 тонн пряжи в месяц вскоре стала работать в 4 смены с технологическими остановками 
2 раза в год по одному дню. В это же самое время ещё одна прядильная фабрика, расположенная в Баку, продолжала битву 
за существование. Оборудование этой фабрики старое, из-за этого качественной продукции она не производила. Всю 
выработанную пряжу она реализовывала на внутреннем рынке, но делать это с каждым годом становилось трудней и трудней. 
Одновременно с этим, компания МКТ ISTEHSALAT KOMMERSIYA, MMC инвестировала часть своего капитала в 
строительство в Баку новейшей фабрики автомата с производительностью 700 тонн пряжи в месяц. Её реальное 
строительство началось в начале 2006 и закончилось в 2007. Она была оснащена новейшим полностью автоматизированным 
прядильным оборудованием, сырьё для которого стало поступать от владельцев, то есть компании МКТ ISTEHSALAT 
KOMMERSIYA, MMC. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Азербайджане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1906 / 07 
18 792 

17 200 десятин 
 

35 пуд/дес ХС 

 
9 766 ХС 

596 200 пуд ХС 
    

1907 / 08 
18 245 

16 700 десятин 
 

60 пуд/дес ХС 

 
16 443 ХС 

1 003 800 пуд ХС 
    

1908 / 09 
1 530 

1 400 десятин 
 

52 пуд/дес ХС 

 
1 175 ХС 

71 700 пуд ХС 
    

1909 /10 
1 530 

1 400 десятин 
 

20 пуд/дес ХС 

 
447 ХС 

27 300 пуд ХС 
    

1910 / 11 
21 086 

19 300 десятин 
 

24 пуд/дес ХС 

 
7 658 ХС 

467 500 пуд ХС 
    

1911 / 12 
24 608 

22 524 десятин 
 

50 пуд/дес ХС 

 
18 448 ХС 

1 126 200 пуд ХС 
    

1912 / 13 
25 732 

23 552 десятин 
 

17.4 пуд/дес ХС 

 
6 705 ХС 

409 300 пудов ХС 
    

1913 / 14 
8 776 

8 033 десятин 
6.2 ц/га ХС 

32.8 пуд/дес ХС 

22 400 
4 321 ХС 

263 800 пудов ХС 
    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1922 / 23  3.2 ц/га ХС 
 

100 ХС 
    

1923 / 24        

1924 / 25        

1925 / 26 90 900 6.4 ц/га ХС 
 

59 820 ХС 
    

1926 / 27 96 800 6.7 ц/га ХС 
 

64 710 ХС 
    

1927 / 28 105 300 6.3 ц/га ХС 
 

66 720 ХС 
    

1928 / 29 111 100 5.2 ц/га ХС 
 

57 800 ХС 
    

1929 / 30 113 900 4.0 ц/га ХС 
 

46 200 ХС 
    

1930 / 31 132 500 4.2 ц/га ХС 
 

55 000 ХС 
    



1931 / 32 199 700 6.4 ц/га ХС 
 

128 130 ХС 
    

1932 / 33 203 800 5.6 ц/га ХС 
 

114 500 ХС 
    

1933 / 34 192 000 6.9 ц/га ХС 
 

133 000 ХС 
    

1934 / 35 195 300 7.8 ц/га ХС 
 

152 530 ХС 
    

1935 / 36   
 

163 300 ХС 
    

1936 / 37   
 

166 020 ХС 
    

1937 / 38 204 300  
 
 

    

        

1940 / 41 188 100 8.2 ц/га ХС 
58 200 

154 200 ХС 
    

1941 / 42 189 000  
58 300 

139 000 ХС 
    

1942 / 43 180 000  
21 400 

70 000 ХС 
    

1943 / 44 108 000  
18 300 

63 000 ХС 
    

1944 / 45 101 000  
15 700 

76 000 ХС 
    

1945 / 46 106 800  
17 600 

65 000 ХС 
    

1946 / 47 109 000 9.86 ц/га ХС 
 

107 500 ХС 
    

1947 / 48 116 000 10.69 ц/га ХС 
 

124 000 ХС 
    

1948 / 49 130 000 10.87 ц/га ХС 
 

141 300 ХС 
    

1949 / 50 140 000 13.74 ц/га ХС 
 

192 300 ХС 
    

1950 / 51 151 300 18.7 ц/га ХС 
64 900 

283 600 ХС 
    

1951 / 52 169 000 15.62 ц/га ХС 
 

250 000 ХС 
    

1952 / 53 182 700 14.51 ц/га ХС 
81 300 

251 000 ХС 
    

1953 / 54 195 700 19.8 ц/га ХС 
 

388 000 ХС 
    

1954 / 55 197 900 21.2 ц/га ХС 
 

419 700 ХС 
    

1955 / 56 200 300  
129 600 

377 000 ХС 
    

1956 / 57 201 400 17.5 ц/га ХС 
119 400 

352 000 ХС 
    

1957 / 58 199 000 17.1 ц/га ХС 
125 200 

340 000 ХС 
    

1958 / 59 207 000 13.2 ц/га ХС 
116 800 

272 000 ХС 
    

1959 / 60 213 000 14.2 ц/га ХС 
91 100 

302 000 ХС 
    

1960 / 61 220 200 16.6 ц/га ХС 
104 400 

365 500 ХС 
    

1961 / 62 240 000 10.2 ц/га ХС 
120 300 

244 000 ХС 
    

1962 / 63 241 000 11.5 ц/га ХС 
79 800 

277 000 ХС 
    

1963 / 64 244 900 11.2 ц/га ХС 
85 000 

273 000 ХС 
    

1964 / 65 227 300 15.0 ц/га ХС 
104 900 

340 000 ХС 
    

1965 / 66 214 800 15.6 ц/га ХС 
118 500 

335 000 ХС 
    

1966 / 67 218 100 15.4 ц/га ХС 
117 800 

336 400 ХС 
    

1967 / 68 210 000 15.9 ц/га ХС 
118 700 

333 000 ХС 
    

1968 / 69 204 000 16.4 ц/га ХС 
127 200 

333 000 ХС 
    

1969 / 70 198 000 15.1 ц/га ХС 
128 600 

299 000 ХС 
    

1970 / 71 193 000 17.4 ц/га ХС 
131 400 

335 0600 ХС 
    

1971 / 72 206 000 18.5 ц/га ХС 
139 900 

382 000 ХС 
    

1972 / 73 197 000 22.0 ц/га ХС 
147 100 

431 000 ХС 
    

1973 / 74 198 000 20.7 ц/га ХС 
158 400 

410 000 ХС 
    



1974 / 75 210 000 25.3 ц/га ХС 
146 900 

531 000 ХС 
    

1975 / 76 211 000 21.3 ц/га ХС 
177 800 

450 700 ХС 
    

1976 / 77  24.6 ц/га ХС 
153 400 

532 000 ХС 
    

1977 / 78 218 000 23.5 ц/га ХС 
168 100 

512 000 ХС 
    

1978 / 79 224 000 26.7 ц/га ХС 
165 500 

598 000 ХС 
    

1979 / 80 241 000 30.8 ц/га ХС 
199 400 

742 000 ХС 
    

1980 / 81 249 600 
940 

35.4 ц/га ХС 
248 100 

883 500 ХС 
    

1981 / 82 297 000 35.9 ц/га ХС 
271 800 

1 015 000 ХС 
    

1982 / 83 306 000 27.3 ц/га ХС 
298 800 

834 000 ХС 
    

1983 / 84  27.9 ц/га ХС 
257 600 

846 000 ХС 
    

1984 / 85 296 600 27.8 ц/га ХС 
230 400 

823 900 ХС 
    

1985 / 86 296 000 
870 

26.7 ц/га ХС 
251 100 

788 000 ХС 
    

1986 / 87 300 000 
840 

26.1 ц/га ХС 
262 000 

784 000 ХС 
33 000    

1987 / 88 303 000 
740 

23.0 ц/га ХС 
225 000 

697 000 ХС 
31 000    

1988 / 89  
680 

20.6 ц/га ХС 
203 000 

616 000 ХС 
32 000    

1989 / 90  20.8 ц/га ХС 
192 000 

582 000 ХС 
30 000    

1990 / 91 264 000 
682 

20.6 ц/га ХС 
180 000 

543 000 ХС 
30 000    

1991 / 92 244 000 684 167 000 40 000 127 000 2 000 48 000 

1992 / 93 233 000 629 147 000 30 000 76 000 2 000 90 000 

1993 / 94 223 000 417 93 000 22 000 70 000 1 000 92 000 

1994 / 95 215 000 386 83 000 20 000 85 000  70 000 

1995 / 96 210 000 398 84 000 19 000 101 000  34 000 

1996 / 97 213 000 374 80 000 22 000 58 000  34 000 

1997 / 98 210 000 197 41 000 1 000 56 000  19 000 

1998 / 99 152 000 248 38 000 1 000 42 000  14 000 

1999 / 00 89 000 428 38 000 2 000 36 000  14 000 

2000 / 01 89 000 392 35 000 2 000 32 000  15 000 

2001 / 02 82 000 390 32 000 3 000 30 000  14 000 

2002 / 03 62 000 494 31 000 3 000 25 000  17 000 

2003 / 04 61 000 623 38 000 4 000 34 000  17 000 

2004 / 05 78 000 598 46 000 8 000 39 000  17 000 

2005 / 06 112 000 498 56 000 6 000 57 000  10 000 

2006 / 07 103 000 533 55 000 13 000 29 000  23 000 

2007 / 08 76 000 541 23 000 15 000 26 000  22 000 

2008 / 09 59 000 381 22 000 14 000 10 000  20 000 

2009 / 10 21 000 578 12 000 10 000 13 000  10 000 

2010 / 11 30 000 464 14 000 12 000 3 000  9 000 

2011 / 12 43 000 561 24 000 11 000 5 000  18 000 

2012 / 13 29 000 719 21 000 14 000 5 000  20 000 

2013 / 14 24 000 681 16 000 15 000 2 000  19 000 

2014 / 15 23 000 655 15 000 15 000 3 000  16 000 

2015 / 16 19 000 695 13 000 15 000 5 000  9 000 

2016 / 17 51 000 626 32 000 16 000 10 000  15 000 

2017 / 18 139 000 537 75 000 17 000 39 000  34 000 

2018 / 19 143 000 672 96 000 20 000 66 000  44 000 

2019 / 20 146 000 677 99 000 29 000 63 000  51 000 

2020 / 21 100 000 677 68 000 29 000 38 000  51 000 

2021 / 22 100 000 681 68 000 30 000 38 000  51 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 
 
AZERBAIJAN (AZARBAYCAN) 
THE REPUBLIC OF AZERBAIJAN (officially) 

ISO Code:  AZ/AZE/031 
Territory:   86 600 km

2
 (33 436 sq. miles) 

Population:  9 826 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Baku (Baki) 
National Currency: Manat (ISO Code: AZM/031), AZM1=100 Qəpik 
 Notes:  1,5, 10, 20, 50, 100 Manat. 
 Coins:  1, 3, 5, 10, 20, 50 Qəpik. 
Language:  Azerbaijani (Azeri) is the official language. Russian is also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 20 – Memorial Day (Black January), variable (February) – Qurban 
Bayram (Feast Of The Sacrifice), March 08 – International Women’s Day, March 21–22 – Novruz Bayrami (Lunar New Year), May 09 – 



Victory Day, May 28 – Republic Day, June 15 – National Salvation Day, October 09 – Armed Forces Day, October 18 – Independence 
Day, November 12 – Constitution Day, November 17 – National Revival Day, variable (November) – Ramazan Bayram (End Of 
Ramadan), December 31 – World Azeri Solidarity Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the 
moon and the dates given above have status of variable. During the lunar month of Ramadan that precedes Ramazan Bayram, 
Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Some disruption may continue into 
Ramazan Bayram itself. Ramazan Bayram and Qurban Bayram may last up to several days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.azerbaijan.az, www.azerbaijan.com, www.president.az, www.azerb.com/az-gove.html, 
www.baki.info 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AIG CASPIAN INSURANCE COMPANY LTD 
Nizami Küçǝsi 96, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4983354 
Fax: +994-12-4926996 
http://www.aig.com 
E-mail: aig@aigcaspian.baku.az, office@caspin.baku.az 
 
A–LOGISTIK AZERBAIJAN 
Gutgaşinli Küçǝsi 80A, 
Baki, AZ1073 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-5103905, 5103906, 5103907, 5103944 
Fax: +994-12-5103908 
http://www.wistawel.com 
E-mail: alogistik@wistawel.com 
 
ANGLO–AZERBAIJAN INSURANCE CO LTD 
Küçǝsi, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4973520 
Fax: +994-12-4973020 
http:// 
E-mail: ins@anglaz.baku.az 
 
AZERBAIJAN REPUBLIC CHAMBER OF COMMERCE AND 
INDUSTRY 
Istiqlaliyyət Küçǝsi 31/33, 2

nd
 Floor, 

Baki, AZ1001 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4923145, 4925126, 4927998, 4928259, 4928912 
Fax: +994-12-4922607, 4971997, 4989324 
http://www.chamber.com.az 
E-mail: expo@chamber.baku.az 
 
AZƏRBAYÇAN DÖVLƏT DƏMIR YOLUNUN 
(Azeri State Railway) 
Dilara Alieva Küçǝsi 230, 
Baki, AZ1010 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4988547, 4994400 
Fax: +994-12-4984280, 4988547 
http://www.addy.gov.az 
E-mail:  
 
AZƏRBAYÇAN ELMI TƏDQIQAT PAMVIQÇILIQ INSTITUTU 
(Azerbaijan Scientific Research Cotton Institute) 
Şax Ismail Xətai Prospekti 47, 
Gəncə, AZ2012 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-22-551865 
Fax: +994-22-562428 
http:// 
E-mail:  
 
AZƏRBAYCAN RESPUBLIKASI DÖVLƏT GÖMRÜK KOMITƏSI 
(Azeri Republic State Customs Committee) 
Inşaatçilar Prospekti 2, 
Baki, AZ1073 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4042200, 4388080, 4397780 
Fax: +994-12-4042217, 4981836 
http://www.customs.gov.az 
E-mail: international@customs.gov.az 
 

AZƏRBAYCAN RESPUBLIKASININ IQTISADIYYAT VƏ 
SƏNAYE NAZIRLIYI 
(Ministry of Economy and Industry of the Republic of 
Azerbaijan) 
Commodity Certification Center 
Üzeyir Hacibǝyli Küçǝsi 84, Hökümǝt Evi, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4938867 
Fax: +994-12-4925895 
http://www.economy.gov.az 
E-mail: office@economy.gov.az 
 
AZƏRBAYCAN RESPUBLIKASININ KƏND TƏSƏRRÜFATI 
NAZIRLIYI 
(Ministry of Agriculture of the Republic of Azerbaijan) 
Üzeyir Hacibeyov Küçǝsi 40, Hökümǝt Evi, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4986449 
Fax: +994-12-4986449 
http://www.agro.gov.az 
E-mail: web@agro.gov.az, agro@azerin.com 
 
AZEREKSPERTIZA 
Istiqlaliyyət Küçǝsi 31/33, 2

nd
 Floor, 

Baki, AZ1001 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4926861, 4927508, 4927824 
Fax: +994-12-4927508, 4927824 
http://www.chamber.az 
E-mail: azerexp@box.az 
 
DÖVLƏT FITOSANITAR NƏZARƏTI XIDMƏTI 
(State Phytosanitary Control Service) 
Nariman Narimanov Küçǝsi 7A, 
Baki, AZ1106 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-5628744, 5628760 
Fax: +994-12-5628245 
http://www.dfnx.gov.az 
E-mail: dfnx@dfnx.gov.az 
 
GULF STREAM 
Caspian Business Center, 2

nd
 Floor, Jafar Jabbarly Küçǝsi 40, 

Baki, AZ1065 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4977712, 4977715 
Fax: +994-12-4977713 
http:// 
E-mail: chain@azdata.net 
 
GÜNAY ANADOLU SIGORTA 
Tarlan Aliyarbayov Küçǝsi 3, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4981356-9 
Fax: +994-12-4981360 
http://www.insurancegunayanadolu.com 
E-mail: gunaysigorta@azdata.net 
 
ITS TESTING SERVICES (UK) LTD 
Intertek Agri Services, Caspian Plaza, Jafar Jabbarly Küçǝsi 40, Offices 610-611, 
Baki, AZ1065 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4368977 
Fax: +994-12-4368978 



http://www.intertek-cb.com 
E-mail: cb-baku@intertek.com 
– INTERTEK CALEB BRETT № 2 
International Sea Port, Cargo Terminal 2, Mirza Davud Küçǝsi 2236, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4480627 
Fax: +994-12-4480629 
http://www.intertek-cb.com 
E-mail: cb-baku@intertek.com, khalima.hasanova@intertek.com 
 
KUEHNE & NAGEL – IBRAKOM FZE 
4

th
 Floor, ISR Plaza, 340 Nizami Küçǝsi, 

Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4935288, 4937815, 4987811 
Fax: +994-12-4987817 
http://www.kuehne-nagel.com, www.imisk.com.tr 
E-mail: bak@knbaku.baku.az 
 
LONDONGATE (AZERBAIJAN) INSURANCE COMPANY 
Hyatt Tower II, Izmir Prospekti 1033, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4907535 
Fax: +994-12-4907538 
http://www.londongate.top.az 
E-mail: office@londongate.baku.az 
 
M&M AZERBAIJAN CO LTD 
Fizuli Küçǝsi 26, 
Baki, AZ1004 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4940404, 4973094, 4973222, 4973223 
Fax: +994-12-4938003, 4973143, 4973243 
http://www.mumnet.com 
E-mail: mumazbk@mumnet.com, azer@aliyev.baku.az 
 

NISHAN 
Trade Center Amay, 2

nd
 Floor, 

Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4471227 
Fax: +994-12-4471227 
http://www.nisins.com 
E-mail: info@nisins.com 
 
PAMBIQ EMALÇILARI VƏ IXRACATÇILARI ASSOSIASIYASI 
(The Cotton Processors’ and Exporters’ Association) 
Küçǝsi, 
Baki, AZ100 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12- 
Fax: +994-12- 
http:// 
E-mail:  
 
SGS AZERI LTD 
Tbilisi Prospekti, Kvartal 3001, 
Baki, AZ1102 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4303380-4 
Fax: +994-12-4303371, 4303379 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.azeri@sgs.com 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (BAKU) LTD (WIS) 
Vidadi Küçǝsi 148, Kv. 4, 
Baki, AZ1000 AZERBAIJAN 
Tel.: +994-12-4922624, 4973047 
Fax: +994-12-4922624, 4973047 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: aze-operations@wakefieldinspection.com, wisazeri@azeurotel.com 

 
 
АЛЖИР 

 
 

 

Развитие Ситуации В Алжире По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1925 / 26   1 000     

1926 / 27   1 000     

1927 / 28   1 000     

1928 / 29   1 000     

1929 / 30   2 000     

1930 / 31   1 000     

1931 / 32        

1932 / 33        

1933 / 34        

1934 / 35        

1935 / 36        

1936 / 37        

1937 / 38        

1938 / 39        

1939 / 40        

1940 / 41        

1941 / 42   1 000     

1942 / 43        

1943 / 44        

1944 / 45        

1945 / 46        

1946 / 47        

1947 / 48        

1948 / 49        

1949 / 50        

1950 / 51   1 000  1 000   

1951 / 52   2 000  2 000   

1952 / 53   3 000  2 000   

1953 / 54   2 000  2 000   

1954 / 55   3 000  3 000   

1955 / 56   2 000  2 000   

1956 / 57   1 000  1 000 1 000  



1957 / 58   1 000  1 000   

1958 / 59        

1959 / 60        

1960 / 61   1 000 0 1 000   

1961 / 62   1 000 0 1 000   

1962 / 63   1 000 0 1 000   

1963 / 64   1 000 0 1 000   

1964 / 65 4 000  1 000 1 000  1 000  

1965 / 66 4 000  1 000 2 000 1 000 2 000  

1966 / 67 4 000  1 000 2 000 1 000 2 000  

1967 / 68 4 000  1 000 3 000 1 000 3 000 1 000 

1968 / 69 4 000  1 000 2 000 1 000 3 000 2 000 

1969 / 70 4 000 430 2 000 3 000 2 000 3 000 1 000 

1970 / 71 3 000 384 1 000 5 000  8 000 4 000 

1971 / 72 2 000 90  7 000  4 000 2 000 

1972 / 73 2 000 215  8 000  7 000 1 000 

1973 / 74 2 000 323 1 000 8 000  8 000 2 000 

1974 / 75 2 000 215 0 9 000  7 000 2 000 

1975 / 76 3 000 336 1 000 9 000  9 000 2 000 

1976 / 77 3 000 336 1 000 10 000  11 000 4 000 

1977 / 78 2 000 321 1 000 10 000  9 000 3 000 

1978 / 79 1 000 268  11 000  11 000 3 000 

1979 / 80    11 000  11 000 3 000 

1980 / 81    14 000  15 000 2 000 

1981 / 82    20 000  21 000 3 000 

1982 / 83    24 000  24 000 3 000 

1983 / 84    26 000  33 000 10 000 

1984 / 85    26 000  27 000 10 000 

1985 / 86    22 000  16 000 4 000 

1986 / 87    24 000  24 000 4 000 

1987 / 88    26 000  31 000 9 000 

1988 / 89    30 000  33 000 11 000 

1989 / 90    26 000  21 000 5 000 

1990 / 91    21 000  21 000 5 000 

1991 / 92    26 000  26 000 5 000 

1992 / 93    25 000  25 000 5 000 

1993 / 94    20 000  20 000 5 000 

1994 / 95    18 000  18 000 5 000 

1995 / 96    19 000  19 000 5 000 

1996 / 97    19 000  19 000 5 000 

1997 / 98    19 000  19 000 5 000 

1998 / 99    20 000  21 000 7 000 

1999 / 00    20 000  21 000 7 000 

2000 / 01    19 000  18 000 6 000 

2001 / 02  560  20 000  20 000 6 000 

2002 / 03  560  18 000  17 000 5 000 

2003 / 04  560  16 000  15 000 4 000 

2004 / 05 0 560 0 17 000  17 000 4 000 

2005 / 06 0 1 024 0 15 000  15 000 4 000 

2006 / 07 0 1 562 0 15 000  14 000 4 000 

2007 / 08    9 000  7 000 2 000 

2008 / 09    9 000  9 000 2 000 

2009 / 10    4 000  3 000 1 000 

2010 / 11    5 000  5 000 1 000 

2011 / 12    4 000  4 000 1 000 

2012 / 13    3 000  3 000 1 000 

2013 / 14    5 000  3 000 1 000 

2014 / 15    6 000  6 000 1 000 

2015 / 16    3 000  3 000 1 000 

2016 / 17    2 000  1 000 0 

2017 / 18    2 000  2 000 0 

2018 / 19    1 000  1 000 0 

2019 / 20    1 000  1 000 60 

2020 / 21    1 000  1 000 60 

2021 / 22    1 000  1 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ALGERIA (DJAZAIR) 
THE PEOPLE’S DEMOCRATIC REPUBLIC OF ALGERIA (officially) 

ISO Code:  DZ/DZA/012 
Territory:   2 381 741 km

2
 (919 595 sq. miles) 

Population:  40 054 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Algiers (El Djezair) 
National Currency: Dinar (ISO Code: DZD/012), DZD1=100Santeem 
 Notes:   5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000 Dinars. 
 Coins:  2, 5, 10, 20, 50 Santeem. 1, 2, 5, 10, 20, 50, 100 Dinars. 
Language:  Arabic is the official language. French is still used for most official and business transactions. Berber 
(Amazigh) is spoken in the northern mountainous regions of the Kabylias and the Aures and also in the South. English is spoken only 
in major business and tourist centers. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 



National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), variable (March) 
– Islamic New Year, variable (March) – Ashoura, May 01 – Labor Day, variable (May) – Mouloud (Birth Of The Prophet), June 19 – 
Revolutionary Readjustment, July 05 – Independence Day, November 01 – Anniversary Of The November 1

st
 Revolution Day (1954), 

variable (December) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan). Friday is the weekly holiday. Muslim festivals are timed according to local 
sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. The Algerian observance of Ramadan (lasting 
one lunar month and culminating in the feast days of Eid Al-Fitr) has recently relaxed, and restaurants and other business centers will 
be open during the day. However, in the towns and oases of the south where religious observance tends to be more orthodox, some 
difficulty might be had in finding eating places and getting transport during the daylight hours. 
Web-site:  http://www.cg.gov.dz 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE ALGÉRIENNE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE 
(CACI) 
Palais Consulaire, 6 Boulevard Amilcar Cabral, Bab-El Oued, 
BP 100, 
16003 Alger, ALGERIA 
Tel.: +213-21-964232, 966666, 967777 
Fax: +213-21-967070 
https://www.caci.dz 
E-mail: infos@caci.dz, dg@caci.dz 

 
INSTITUT NATIONAL DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
(INPV) 
12 Avenue Des Freres Ouadek, 
BP 80, 
Alger, ALGERIA 
Tel.: +213-23-828885 
Fax: +213-23-828896 
http:// 

E-mail:  

 
MINISTÈRE DE L’AGRICULTURE ET DU DÉVELOPPEMENT 
RURAL 
12 Boulevard Colonel Amirouche, 
Alger, ALGERIA 
Tel.: +213-23-503238 
Fax: +213-23-503117 
http://madrp.gov.dz 
E-mail:  
 
QUALITEST ALGERIE SPA 
107 Rue Didouche Mourad, 
16006 Alger, ALGERIA 
Tel.: +213-21-658225 
Fax: +213-21-658264 
http://www.al.sgs.com/sizsigma, www.sgs.com 
E-mail: qualitest.algeriespa@sgs.com

 
 
АРМЕНИЯ 

 
Во времена Российской Империи нынешняя Армения была одной из губерний и имела название Эриванская Губернiя. После 
государственного переворота 1917 в Российской Империи власть в Армении захватили в 1918 и удерживали её до 1920 так 
называемые Дашнаки. За время их правления хлопководство в Армении практически исчезло. После захвата власти 
большевиками Армения вошла в состав Союза Советских Социалистических Республик (СССР) как Армянская Советская 
Социалистическая Республика (Армянская ССР). 
 
Осознавая значимость хлопководства для страны, большевики сразу же стали предпринимать соответствующие действия по 
восстановлению и развитию хлопководства в Армении. Так в 1922/23 Хлопчатник был посеян на площади в 750 гектаров. Из 
нескольких разрушенных при Дашнаках хлопкоочистительных заводов был собран один хлопкоочистительный завод. 28 
Октября 1922 Совет Народных Коммисаров (Совнарком) Российской Социалистической Федеративной Советской Республики 
(РСФСР) постановил выдать ссуду Армянской ССР в размере, эквивалентном 620 000 Рублей золотом (или золотых Рублей), 
для восстановления и развития хлопководства в Араздаянском Районе и оборудования текстильной фабрики. 
 
На территории нынешней Армении Хлопчатник возводили в Араратской Равнине. Араратская Равнина представляет собой 
широкое плоское дно котловины длиной 90 километров и высотой от 850 до 1 000 метров над уровнем моря. Она расположена 
на по среднему течению Реки Аракс, между горными поднятиями Горы Арагац на Севере равнины и Горы Арарат на Юге. Река 
Аракс разделяет равнину на две части:- Северная (большая), принадлежащая Армении, и Южная (меньшая), принадлежащая 
Турции. Климат в Араратской Равнине резко континентальный, полупустынный. Средняя температура Января от –1 до –6 °С, 
Июля от 25 до 26.5 °С; в год выпадает около 250–300 миллиметров осадков. В основании аккумулятивной равнины, 
образованной антропогеновыми отложениями, лежит Араратский синклинорий. Сохранился ландшафт солянковой 
полупустыни, а на каменистых почвах у Северного борта равнины – полынной пустыни. Полунная полупустыня с 
мелкозёмистыми почвами распахана. На равнине развито поливное земледелие (Виноград и другие культуры). Араратская 
Равнина орошается водами Реки Аракс и его левыми притоками – Разданом, Севджуром (с Касахом) и другими. 
 
О развитии хлопководства в Армении свидетельствуют названия населённых пунктов:- деревня Бамбакашат в Армавирском 
Районе и город Бамбакаван (ныне Бюраван). Возделывание Хлопчатника осуществлялось в Армавирском, Арташатском, 
Октемберянском и других районах страны. 
 
Самым передовым хозяйством в 1950/51 стала Сельхозартель имени Свердлова (Арташатский Район). Переработка 
собранного хлопка-сырца производилась на Октемберянском хлопкоочистительном заводе. 
 
В бытность (1960–66) Первым Секретарём Центрального Комитета Коммунистической Партии Армении (ЦК КПА) Яков 
Никитович Заробян (1908–1980; не очень-то любивший Хлопчатник) ‘проявил инициативу’ и обратился в Совет Министров 
(Совмина) СССР с тем, чтобы в 8-й пятилетке (1966–1970) с Армянской ССР сняли план производства хлопка. И Совмин 
СССР принял такое решение, которым фактически директивно запретил хлопководство в Армении. По инерции кто-то ещё 
продолжал несколько лет выращивать Хлопчатник, но с 1969 его выращивание в Армении было полностью прекращено. 
 
В 2011 Хлопчатник был посеян на 18 гектарах вблизи села Мргашат, Армавирский Район. 
 
Метеорологи предрекают Араратской Равнине опустынивание. 



 
Армения является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 05 Февраля 2003. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Армении По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1900 / 01 
24 342 

22 280 десятин 
 

пуд/дес ХС 
6 274 

383 000 пудов 
    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1906 / 07 
19 338 

17 700 десятин 
 

25 пуд/дес ХС 

 
7 401 ХС 

451 800 пудов ХС 
    

1907 / 08 
20 977 

19 200 десятин 
 

31 пуд/дес ХС 

 
9 810 ХС 

598 900 пудов ХС 
    

1908 / 09 
19 994 

18 300 десятин 
 

44 пуд/дес ХС 

 
13 070 ХС 

797 900 пудов ХС 
    

1909 / 10 
24 145 

22 100 десятин 
 

50 пуд/дес ХС 

 
18 007 ХС 

1 099 300 пуд ХС 
    

1910 / 11 
25 238 

23 100 десятин 
 

43 пуд/дес ХС 

 
16 207 ХС 

989 400 пуд ХС 
    

1911 / 12 
28 681 

26 252 десятин 
 

54.3 пуд/дес ХС 

 
23 381 ХС 

1 427 345 пуд ХС 
    

1912 / 13 
25 239 

23 101 десятин 
 

31.1 пуд/дес ХС 

 
11 758 ХС 

717 800 пуд ХС 
    

1913 / 14 
25 960 

23 761 десятин 
 

47.8 пуд/дес ХС 

2 200 
18 609 ХС 

1 136 000 пудХС 
    

        

1922 / 23 750  
197 

12 000 пудов 
    

1923 / 24        

1924 / 25        

1925 / 26 13 800 10.4 ц/га ХС 
 

14 240 ХС 
    

1926 / 27 11 900 7.2 ц/га ХС 
 

8 510 ХС 
    

1927 / 28 12 100 9.7 ц/га ХС 
 

11 800 ХС 
    

1928 / 29 14 300 8.2 ц/га ХС 
 

11 700 ХС 
    

1929 / 30 13 100 6.3 ц/га ХС 
 

8 300 ХС 
    

1930 / 31 16 300 7.0 ц/га ХС 
 

11 400 ХС 
    

1931 / 32 25 000 4.5 ц/га ХС 
 

11 320 ХС 
    

1932 / 33 27 400 4.0 ц/га ХС 
 

11 000 ХС 
    

1933 / 34 25 200 5.3 ц/га ХС 
 

13 250 ХС 
    

1934 / 35 18 600 7.6 ц/га ХС 
 

14 190 ХС 
    

1935 / 36   
 

15 900 ХС 
    

1936 / 37  12.0 ц/га ХС 
 

16 900 ХС 
    

1937 / 38 18 000  
 
 

    

1939 / 40  19.1 ц/га ХС 
 
 

    

1940 / 41 16 000 15.4 ц/га ХС 
10 000 

24 600 ХС 
    

1941 / 42 17 000  
7 200 

22 000 ХС 
    

1942 / 43 17 000  
6 100 

21 000 ХС 
    

1943 / 44 13 000  
5 300 

13 000 ХС 
    

1944 / 45 13 000  
4 100 

13 000 ХС 
    

1945 / 46 13 500  
4 100 

10 000 ХС 
    



1946 / 47 13 500 9.63 ц/га ХС 
 

13 000 ХС 
    

1947 / 48 14 000 10.71 ц/га ХС 
 

15 000 ХС 
    

1948 / 49 15 000 13.33 ц/га ХС 
 

20 000 ХС 
    

1949 / 50 15 000 16.67 ц/га ХС 
 

25 000 ХС 
    

1950 / 51 17 000 22.8 ц/га ХС 
16 300 

38 800 ХС 
    

1951 / 52 17 000 17.06 ц/га ХС 
 

29 000 ХС 
    

1952 / 53 17 700 15.71 ц/га ХС 
14 500 

27 500 ХС 
    

1953 / 54 18 000 20.8 ц/га ХС 
 

38 000 ХС 
    

1954 / 55 18 700  
 
 

    

1955 / 56 18 500  
13 100 

36 000 ХС 
    

1956 / 57 16 000 18.0 ц/га ХС 
10 100 

29 000 ХС 
    

1957 / 58 15 000 19.5 ц/га ХС 
8 900 

29 000 ХС 
    

1958 / 59 14 000 25.3 ц/га ХС 
10 500 

36 000 ХС 
    

1959 / 60 13 000 22.2 ц/га ХС 
11 200 

30 200 ХС 
    

1960 / 61 14 000 26.9 ц/га ХС 
9 800 

37 000 ХС 
    

1961 / 62 13 000 20.5 ц/га ХС 
14 000 

27 000 ХС 
    

1962 / 63 12 000 23.1 ц/га ХС 
9 300 

28 000 ХС 
    

1963 / 64 10 100 15.4 ц/га ХС 
7 900 

15 000 ХС 
    

1964 / 65 9 100 17.6 ц/га ХС 
6 300 

16 000 ХС 
    

1965 / 66 6 500 12.7 ц/га ХС 
3 900 

8 000 ХС 
    

1966 / 67 3 500 9.6 ц/га ХС 
1 400 

3 400 ХС 
    

1967 / 68 2 000 4.2 ц/га ХС 
– 

1 000 ХС 
    

        

1986 / 87    26 000    

1987 / 88    25 000    

1988 / 89    26 000    

1989 / 90    6 000    

1990 / 91    10 000    

1991 / 92    5 000  7 000 2 000 

1992 / 93    3 000  3 000 3 000 

1993 / 94    1 000  1 000 2 000 

1994 / 95    1 000  1 000 2 000 

1995 / 96    1 000   1 000 

1996 / 97    1 000  1 000 1 000 

1997 / 98    1 000  1 000 0 

1998 / 99    0   0 

1999 / 00    0   0 

2000 / 01    0  0 0 

2001 / 02 3 000 333 1 000 1 000  1 000 1 000 

2002 / 03    1 000  1 000  

2003 / 04    1 000  1 000  

2004 / 05    1 000  1 000  

2005 / 06    0  0 0 

2006 / 07    0  0 0 

2007 / 08    0  0 0 

2008 / 09    0  0 0 

2009 / 10    0  0 0 

2010 / 11    0  0 0 

2011 / 12 18   0  0 0 

2012 / 13    0  0 0 

2013 / 14    0  0 0 

2014 / 15    0  0 0 

2015 / 16    0  0 0 

2016 / 17    0  0 0 

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 



 
ARMENIA 
THE REPUBLIC OF ARMENIA (officially) 

ISO Code:  AM/ARM/051 
Territory:   29 800 km

2
 (11 506 sq. miles) 

Population:  3 023 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Yerevan 
National Currency: Dram (ISO Code: AMD/051), AMD1=100Lumas 
 Notes:  500, 1000, 5000, 10000, 20000, 50000 Drams. 
 Coins:  10, 20, 50 Lumas. 1, 3, 5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Drams. 
Language:  Armenian is the official language. Russian is usually understood, but rarely used. Kurdish is sometimes used 
in broadcasting as 56 000 Kurds inhabit Armenia. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 02 – New Year’s Holiday, January 06 – Orthodox Christmas, 
January 28 – Day Of Army, March 08 – International Women’s Day, variable (March/April) – Orthodox Easter, April 07 – Motherhood 
and Beauty Day, April 24 – Genocide Memorial Day, May 01 – International Worker’s Solidarity Day, May 09 – Victory And Peace Day, 
May 28 – First Republic Day, July 05 – Constitution Day, September 21 – Independence Day, December 07 – Earthquake Memorial 
Day, December 31 – New Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.gov.am, www.president.am 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Sayat Nova Pr. 29-1, 
Yerevan, 0001 ARMENIA 
Tel.: +374-10-565296, 565438 
Fax: +374-10-565071 
http://www.armcci.am 
E-mail: chamber@arminco.com 

 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Republic Square 3, Government Building, 
Yerevan, 0010 ARMENIA 
Tel.: +374-10-523274, 524610 

Fax: +374-10-562909 
http://www.minagro.am 
E-mail: agro@minagro.am 

 
SOUTH CAUCASUS RAILWAY 
Tigran Metsi Pr. 50, 
Yerevan, 0005 ARMENIA 
Tel.: +374-10-528810, 540228 
Fax: +374-10-560528, 575002 
http://www.ukzhd.am 
E-mail: mail@railway.am

 
 
АФГАНИСТАН 

 
 

 

Развитие Ситуации В Афганистане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1933 / 34     1 000   

1934 / 35     1 000   

1935 / 36   2 000 1 000 1 000   

1936 / 37   2 000 1 000 1 000   

1937 / 38   6 000 1 000 4 000   

1938 / 39   7 000 1 000 5 000   

1939 / 40   7 000 1 000 5 000   

1940 / 41   9 000 1 000 9 000   

1941 / 42   9 000 1 000 7 000   

1942 / 43   1 000 1 000 2 000   

1943 / 44   3 000 1 000 2 000   

1944 / 45   4 000 1 000 3 000   

1945 / 46 9 000 293 3 000  5 000   

1946 / 47 5 000 290 2 000 1 000    

1947 / 48 2 000 359 1 000 1 000    

1948 / 49 7 000 448 3 000 1 000 2 000   

1949 / 50 10 000 344 3 000 1 000 2 000   

1950 / 51 21 000 295 6 000 3 000 3 000   

1951 / 52 28 000 315 9 000 4 000 3 000   

1952 / 53 40 000 301 12 000 4 000 4 000   

1953 / 54 30 000 206 6 000 4 000 5 000   

1954 / 55 34 000 399 14 000 4 000 10 000   

1955 / 56 68 000 181 12 000 4 000 8 000   

1956 / 57 79 000 206 16 000 5 000    

1957 / 58 61 000 287 17 000 5 000 13 000   

1958 / 59 65 000 151 10 000 5 000 5 000   

1959 / 60 65 000 269 17 000 7 000 9 000   

1960 / 61   16 000 9 000 10 000   

1961 / 62 81 000  17 000 9 000 10 000   

1962 / 63 101 000 258 26 000 10 000 15 000   

1963 / 64 132 000 281 37 000 11 000 17 000  13 000 

1964 / 65 142 000 191 27 000 11 000 21 000  9 000 

1965 / 66 81 000 309 25 000 11 000 16 000  7 000 



1966 / 67 71 000 307 22 000 11 000 14 000  3 000 

1967 / 68 55 000 418 23 000 11 000 13 000  2 000 

1968 / 69 55 000 438 24 000 11 000 8 000  8 000 

1969 / 70 67 000 421 28 000 11 000 8 000  17 000 

1970 / 71 67 000 326 22 000 11 000 15 000  13 000 

1971 / 72 55 000 418 23 000 11 000 22 000  3 000 

1972 / 73 69 000 364 25 000 12 000 12 000  4 000 

1973 / 74 75 000 433 32 000 14 000 20 000  3 000 

1974 / 75 111 000 389 43 000 16 000 22 000  9 000 

1975 / 76 121 000 393 48 000 17 000 32 000  7 000 

1976 / 77 130 000 460 60 000 18 000 43 000  4 000 

1977 / 78 130 000 368 48 000 18 000 23 000  11 000 

1978 / 79 121 000 357 43 000 16 000 28 000  10 000 

1979 / 80 81 000 335 27 000 15 000 14 000  8 000 

1980 / 81 50 000 440 22 000 9 000 18 000  3 000 

1981 / 82 73 000 274 20 000 9 000 9 000  5 000 

1982 / 83 67 000 224 15 000 9 000 7 000  4 000 

1983 / 84 61 000 361 22 000 11 000 8 000  7 000 

1984 / 85 61 000 361 22 000 11 000 11 000  7 000 

1985 / 86 75 000 257 19 000 12 000 10 000  5 000 

1986 / 87 69 000 253 18 000 12 000 7 000  4 000 

1987 / 88 40 000 350 14 000 11 000 5 000  2 000 

1988 / 89 45 000 350 16 000 11 000 2 000 0 6 000 

1989 / 90 55 000 218 12 000 11 000 2 000  5 000 

1990 / 91 28 000 332 9 000 7 000 6 000  3 000 

1991 / 92 60 000 367 22 000 13 000 7 000  5 000 

1992 / 93 60 000 367 22 000 13 000 7 000  7 000 

1993 / 94 60 000 367 22 000 15 000 7 000  7 000 

1994 / 95 60 000 367 22 000 15 000 7 000  7 000 

1995 / 96 60 000 367 22 000 15 000 7 000  7 000 

1996 / 97 60 000 367 22 000 10 000 12 000  7 000 

1997 / 98 60 000 367 22 000 13 000 10 000  7 000 

1998 / 99 60 000 367 22 000 17 000 5 000  6 000 

1999 / 00 60 000 367 22 000 17 000 5 000  7 000 

2000 / 01 50 000 370 19 000 4 000 2 000  19 000 

2001 / 02 50 000 370 19 000 3 000 2 000  33 000 

2002 / 03 50 000 370 19 000 4 000 3 000  44 000 

2003 / 04 50 000 370 19 000 4 000 19 000  40 000 

2004 / 05 50 000 370 19 000 4 000 15 000  40 000 

2005 / 06 50 000 370 19 000 4 000 14 000  40 000 

2006 / 07 54 000 370 20 000 4 000 16 000  40 000 

2007 / 08 76 000 380 29 000 4 000 25 000  40 000 

2008 / 09 83 000 410 34 000 4 000 30 000  40 000 

2009 / 10 50 000 410 20 000 4 000 27 000  29 000 

2010 / 11 50 000 410 20 000 4 000 25 000  20 000 

2011 / 12 50 000 410 20 000 4 000 16 000  20 000 

2012 / 13 50 000 410 20 000 4 000 19 000  18 000 

2013 / 14 45 000 414 19 000 4 000 17 000  16 000 

2014 / 15 45 000 414 19 000 4 000 16 000  14 000 

2015 / 16 35 000 400 14 000 4 000 10 000  5 000 

2016 / 17 40 000 387 16 000 4 000 10 000  7 000 

2017 / 18 38 000 387 15 000 4 000 12 000  5 000 

2018 / 19 36 000 387 14 000 4 000 11 000  4 000 

2019 / 20 36 000 387 14 000 4 000 11 000  3 000 

2020 / 21 36 000 387 14 000 4 000 10 000  3 000 

2021 / 22 36 000 389 14 000 4 000 10 000  3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
AFGHANISTAN 
THE TRANSITIONAL ISLAMIC STATE OF AFGHANISTAN (officially) 

ISO Code:  AF/AFG/004 
Territory:   652 225 km

2
 (251 825 sq. miles) 

Population:  33 045 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Kabul (Kābol) 
National Currency: Afghani (ISO Code: AFN/971), AFN1=100Puls 
 Notes:   1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000 Afghanis. 
 Coins:  1, 2, 5 Afghanis. 
Language:  Pashto (Pushtu), Afghan Persian (Dari) and Uzbek are the official languages. Turkic languages are also 
spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: Variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), March 21 – Nauroz (Persian New Year), variable 
– Ashura (Martyrdom Of Imam Hussain), April 27 – Revolution Day, May 01 – Workers’ Day, variable – Roze-Maulud (Birth Of The 
Prophet), August 19 – Independence Day (1919), variable (October) – First Day Of Ramadan, variable (November) – Eid Al-Fitr (End 
Of Ramadan). Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above have 
status of variable. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and 
normal business patterns may be interrupted. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last 
up to several days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.afghangovernment.com, www.afghanistans.com 
 



ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AFGHANISTAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRIES 
Chaman-e-Huzuri Next To Kabul Nendari, 
PO Box 233, 
Kabul, AFGHANISTAN 
Tel.: +93-20-25290090 
 +93-752025854 
Fax: +93-776100166 
http://www.acci.org.af 
E-mail: info@acci.org.af 

 
MINISTRY OF AGRICULTURE, IRRIGATION AND LIVESTOCK 
Kart-e-Sakhi Square, Jama Mina, 
Kabul, AFGHANISTAN 
Tel.: +93-20-25240841 
Fax: +93-20- 
http://www.mail.gov.af 
E-mail:  

 
 
БЕЛАРУСЬ 

 
Несмотря на политические и экономические перемены, которые произошли в Беларуси после развала бывшего Союза 
Советских Социалистических Республик (СССР), управление текстильной промышленностью по-прежнему осуществлялось 
централизованным образом через созданный в 1992 на базе Министерства Лёгкой Промышленности Республики Беларусь 
КОНЦЕРН БЕЛЛЕГПРОМ. Концерну выделялись государственные кредиты и льготы по налогам для импорта и распределения 
хлопкового волокна предприятиям текстильной отрасли. До 1997 поставки хлопка из Узбекистана удавалось осуществлять по 
межправительственным договорам между Беларусью и Узбекистаном на клиринговой основе. Но с 1997 концерну пришлось 
начать расчёты за хлопок живыми деньгами. В этой связи Беларусь стала рассматривать предложения хлопка из других стран 
происхождения и от международных торговцев. Однако, многие международные торговцы хлопком в своих попытках 
завоевать новый рынок зачастую сталкивались в Беларуси с серьёзными проблемами возврата денежных средств за 
поставленный хлопок. Конечно же, они получали свои деньги, но спустя какой-то длительный период времени, поскольку 
поставка хлопка осуществлялась через государственный концерн. Длительные несвоевременные выплаты были связаны как с 
общим состоянием экономики страны, так и с определёнными ограничениями возможности свободного обмена юридическими 
лицами национальной валюты на валюты договорных расчётов и при этом по нормальным курсам. Несмотря на это, в конце 
1990-х производство всех видов тканей в сравнении с серединой 1990-х возросло на 40%. Однако, в начале нового 
тысячелетия потребление хлопка Беларускими фабриками стало заметно снижаться, например, если за 2000 год было 
импортировано 20 000 тонн, то за 2001 уже 16 000 тонн, а за 2002 – всего 12 000 тонн. Вместе с тем, объём производства 
тканей не снижался. Такая ситуация была обусловлена наращиванием объёмов импорта пряжи из России и Средне-Азиатских 
государств. За два года нового тысячелетия текстильщики, находившись в свободном падении без ощутимой поддержки 
государства, как в прочем и в других республиках бывшего Советского Союза, потеряли собственные оборотные средства. 
Ряд предприятий отрасли для выплаты заработной платы стали брать кредиты, ещё более усугубляя складывающуюся 
ситуацию. В этой связи в начале 2002 Концерн Беллегпром был вынужден принять решение о продаже акций нескольких 
предприятий, входящих в состав концерна и принадлежащих государству, посредством инвестиционных конкурсов, а в ряде 
случаев, инициировать процедуру банкротства недееспособных перерабатывающих предприятий текстильной 
промышленности Беларуси. Таким образом, все попытки концерна сохранить производственный и человеческий потенциал 
текстильных предприятий Беларуси посредством акционирования компаний и создания совместных предприятий и других 
действий ни к чему не привели. В этом вина не только руководства концерна, но и проводимой в стране экономической 
политики, предусматривавшей контроль и управление сверху, а не саморегулирование свободным рынком. Конечно, если бы у 
концерна имелись значительные финансы для организации работы входящих в него предприятий, то он мог бы 
переоформиться в холдинг для управления всеми дочерними компаниями. Но таких финансов у концерна не было, и он 
должен был смириться с естественным ходом событий. С точки зрения практики государств Западной Европы, концерн 
должен был бы превратиться в представительскую ассоциацию текстильщиков, а не оставаться их единым руководящим и 
контролирующим органом. Вместе с тем, в целях улучшения обстановки в текстильной отрасли Беларуси с подачи концерна 
предприятия, входившие в его состав, в 2005 и 2006 освобождались от уплаты НДС (налога на добавленную стоимость) при 
импорте хлопкового волокна. Вместе с тем они уплачивали его спустя полтора – три месяца, но уже с готовых изделий. Такая 
поблажка со стороны правительства позволяла им не испытывать серьёзных финансовых проблем при оформлении ввоза 
хлопкового волокна на территорию республики. 
 
Концерн Беллегпром совместно с компанией БЕЛЭКСПО, НВЦ, начиная с середины 1990-х, стал организовывать выставки и 
ярмарки с участием предприятий легкой промышленности Беларуси. Проведение международных ярмарок и выставок 
постепенно стало помогать в поиске и привлечении иностранных инвестиций в текстильную промышленность республики. 
 
Как и в России, в Беларуси также стала практиковаться давальческая схема работы предприятиями легкой промышленности. 
Среди ведущих давальцев выступали компания IKEA (Швеция) и поставщики текстильной продукции в супермаркеты, 
торгующие по каталогам Neckerman, Otto, Quelle и другим. Сотрудничество с такими компаниями позволило провести, своего 
рода, бесплатное обучение и повышение квалификации персонала посредством доступа к новым технологиям и дизайнерским 
разработкам. Малая часть производителей получило новое импортное оборудование, ввезённое в режиме временного ввоза 
без уплаты импортных пошлин, а большая часть производителей продолжала нуждаться в инвестициях для модернизации 
производства. Традиционным рынком сбыта готовой продукции лёгкой промышленности Беларуси являлась Россия. 
Удельный вес экспортных поставок превышал 50% от общего объёма экспорта. Часть объёмов экспортировалась также в 
Европейский Союз в рамках двустороннего соглашения о торговле текстильными изделиями, заключённого в 1993. 
Соглашение предусматривало ввоз в страны ЕС Беларуской текстильной продукции на основе её квотирования. В 
последующие несколько лет этих квот было явно недостаточно. В Сентябре 1999 Беларусь договорилась с Еврокомиссией об 
утверждении приемлемых для республики импортных квот на Беларускую продукцию лёгкой промышленности при условии 
поэтапного снижения до 4–12% в течение 2000–03 ставок импортных пошлин на ввоз текстильных товаров, происходящих из 
стран Европейского Союза. Пониженные ставки импортных пошлин являлись для Беларуси одним из основных аргументов в 
переговорах по увеличению экспортных квот для Беларуского текстиля в страны ЕС. Следует отметить, что предоставленные 
ЕС квоты не соответствовали в полной мере возможностям Беларуского легпрома, поскольку по большинству продукции 
выбирались экспортёрами за несколько месяцев, а не за весь год. Возникшие серьёзные проблемы были вызваны тем, что 
внешний рынок, также испытывавший экономические проблемы, стал меньше потреблять импортируемой из Беларуси 
текстильной продукции. Кроме того, давальцы стали сокращать размещаемые на текстильных предприятиях заказы, да и сам 



внутренний рынок перестал потреблять производимую продукцию в старых объёмах. Государство ввело торговым 
организациям квоты на поставку товаров на внутренний рынок, пытаясь заставить их реализовывать производимую 
продукцию таким вот командным методом работы. Такой подход к законодательной политике говорит об отсутствии 
нормального рынка в Беларуси, ведь рынок должен регулироваться конечным потребителем, а не государством. А для того, 
чтобы продукция реализовывалась в полном объёме, она должна соответствовать требуемому ассортименту, качеству и цене, 
и, кроме того, должна осуществляться достаточно жёсткая маркетинговая политика самими производителями продукции, 
направленная на завоевание внешних рынков и не только Российского или Европейских. С 01 Января 2005 Европейский Союз 
в соответствии с действующим соглашением с Беларусью о торговле текстильными изделиями увеличил в среднем в 1.5 раза 
квоты на поставку Беларуского текстиля в свои страны, что позволило бы увеличить Беларуский экспорт по семи важным 
позициям на 30–40 миллионов Долларов США. В ответ на это Правительство Беларуси приняло решение о продлении до 01 
Января 2006 действие пониженных ставок импортных пошлин на ввоз текстильной продукции из стран ЕС. Вместе с тем ЕС 
по-прежнему ограничивал экспорт Беларуского текстиля по 34 товарным позициям, 11 из которых являлись приоритетной 
экспортной продукцией. Среди них оставались ткани из хлопка и льна, мужские сорочки, женские блузки, брюки и другие. Свою 
позицию по этим ограничениям ЕС аргументировал тем, что после принятия Беларуси в члены ВОТ эти квоты будут 
автоматически отменены. Дальнейшие переговоры по данному вопросу планировались на вторую половину 2005. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Беларуси По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1986 / 87    35 000    

1987 / 88    33 000    

1988 / 89    34 000    

1989 / 90    34 000    

1990 / 91    33 000    

1991 / 92    22 000  21 000 5 000 

1992 / 93    8 000  5 000 3 000 

1993 / 94    7 000  5 000 2 000 

1994 / 95    11 000 1 000 12 000 2 000 

1995 / 96    11 000 1 000 12 000 2 000 

1996 / 97    9 000 1 000 10 000 2 000 

1997 / 98    18 000 1 000 20 000 3 000 

1998 / 99    23 000 1 000 25 000 4 000 

1999 / 00    20 000 1 000 21 000 4 000 

2000 / 01    17 000  17 000 4 000 

2001 / 02    14 000  14 000 4 000 

2002 / 03    12 000  12 000 4 000 

2003 / 04    12 000  12 000 4 000 

2004 / 05    12 000  12 000 4 000 

2005 / 06    11 000  11 000 4 000 

2006 / 07    11 000  11 000 4 000 

2007 / 08    11 000  11 000 4 000 

2008 / 09    11 000  11 000 4 000 

2009 / 10    11 000  11 000 4 000 

2010 / 11    11 000  11 000 4 000 

2011 / 12    11 000  11 000 4 000 

2012 / 13    11 000  11 000 4 000 

2013 / 14    11 000  11 000 4 000 

2014 / 15    11 000  11 000 4 000 

2015 / 16    11 000  11 000 4 000 

2016 / 17    11 000  11 000 4 000 

2017 / 18    11 000  11 000 4 000 

2018 / 19    9 000 0 9 000 4 000 

2019 / 20    7 000  7 000 4 000 

2020 / 21    7 000  7 000 4 000 

2021 / 22    7 000  7 000 4 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BELARUS 
THE REPUBLIC OF BELARUS (officially) 

ISO Code:  BY/BLR/112 
Territory:   207 600 km

2
 (80 154 sq. miles) 

Population:  9 499 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Minsk 
National Currency: Roubel’ (ISO Code: BYR/974) BYR1=100Kapeyka 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Roublyov. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Kapeyek. 1 Roubel’, 2 Roubli. 
Language:  East Slavic (Belarusian) is the official language. Russian is also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 07 – Christmas Day (Orthodox holiday), February 23 – Day Of 
Defender Of Fatherland And Military Forces (working day), March 08 – International Women’s Day, March 15 – Constitution Day 
(working day), variable (March/April) – Easter, May 01 – Labor Day, May 09–10 – Victory Day, variable (June) – Radaunitsa (Orthodox 
Remembrance Day), July 03 – Independence Day (working day), variable (November) – Dsiady (Catholic Remembrance Day), 
November 07 – October Revolution Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.government.by, www.main.gov.by, www.president.gov.by 



 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

BELARUSIAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDYSTRY 
Vulitsa Kommunisticheskaya 11, 
Minsk, 220029 BELARUS 
Tel.: +375-17-2907247, 2907249 (Secretary), 3349709 (Carnet) 
Fax: +375-17-2374364 (Certification), 2377971, 2907248 
http://www.cci.by 
E-mail: mbox@cci.by, expert@cci.by, carnet@cci.by 
 
BELARUSIAN RAILWAY 
(Belaruskaya Chygunka) 
Vulitsa Lenina 17, 
Minsk, 220030 BELARUS 
Tel.: +375-17-2250574, 2254613, 2254773, 2254860, 5964613, 5964674 
Fax: +375-17-2261128, 2768962, 3275648 
http://www.rw.by 
E-mail: ns@rw.by, ktc@upr.mnsk.rw.by 

 
BELEXPO 
– Vulitsa Yanki Kupaly 27, 
Minsk, 220600 BELARUS 
Tel.: +375-17-2204873, 2340056, 2345998, 2686854 
Fax: +375-17-2204873, 2340056, 2345998, 2686854 
http://www.belexpo.by 
E-mail:  
– Praspekt Masherova 14, 
Minsk, 220035 BELARUS 
Tel.: +375-17-2503603 
Fax: +375-17-2502586 
http://www.belexpo.by 
E-mail: belexpo@belexpo.by 

 
BELGOSQUARANTINE 
(Prime State Inspection for the Seed Growing, Plant 
Quarantine and Protection) 
Vulitsa Krasnozvezdnaya 8, 
Minsk, 220034 BELARUS 
Tel.: +375-17-2843026, 2848227, 2849618, 2881167, 2937224 
Fax: +375-17-2849618 
http://www.ggiskzr.by 
E-mail: rasten@tut.by 

 
BELIMPARTGANDAL’ (BELIMPORTTORG) 
Vulitsa Inzhynernaya 19, 
Brest, 224024 BELARUS 
Tel.: +375-162-455245, 455702, 455433, 455741 
Fax: +375-162-455338 
http:// 
E-mail: 

 
BELINGOSTRAKH 
Vulitsa Myasnikova 40, 
Minsk, 220050 BELARUS 
Tel.: +375-17-2035878 
Fax: +375-17-2178419 
http://www.belingo.by 
E-mail: office@belingo.by 

 
BELINTERTRANS 
Vulitsa Brest-Litovskaya 13, 
Minsk, 220039 BELARUS 
Tel.: +375-17-2253030 
Fax: +375-17-2277395 

http://www.belint.by 
E-mail: info@belint.by 

– BRESTINTERTRANS 
Vulitsa Kizhevatova 3/1, 
Brest, 224004 BELARUS 
Tel.: +375-162-273994 
Fax: +375-162-235956 
E-mail: brest@belint.by 

 
BELLEGPROM, CONCERN 
Vulitsa Klary Tsetkin 16, 6

th
 Floor, 

Minsk, 220050 BELARUS 
Tel.: +375-17-2004138, 2005043, 2201489, 2203065, 2208139 
Fax: +375-17-2001634, 2007962, 2207962, 2265798 
http://www.bellegprom.by 
E-mail: bellegprom@tut.by, concern@bellegprom.by 

 
GOSSTANDART OF THE REPUBLIC OF BELARUS 
Starovilenskiy Trakt 93, 
Minsk, 220053 BELARUS 
Tel.: +375-17-2335213 
Fax: +375-17-2332588 
http://gosstandart.gov.by 
E-mail: belst@belgim.belpak.minsk.by 

 
KUEHNE & NAGEL AG & CO KG 
Vulitsa Kalvariyskaya 1, Office 319, 
Minsk, 220004 BELARUS 
Tel.: +375-17-2066087, 2066167, 2209779 
Fax: +375-17-2066087, 2209779 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: mnkvovm@kuna.belpak.minsk.by 
– Hotel, Vulitsa Komsomolskaya 6-11, 
Brest, 224000 BELARUS 
Tel.: +375-162-264412 
Fax: +375-162-264412 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: knbrest@kuna.belpak.brest.by 

 
SGS MINSK LTD 
Vulitsa Very Kharuzhai 29, 10

th
 Floor, Office 107, 

Minsk, 220123 BELARUS 
Tel.: +375-17-2343771, 2343734, 2886780 
Fax: +375-17-2101503 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.minsk.general@sgs.com 

 
STATE CUSTOMS COMMITTEE 
Vulitsa Mohilyowskaya 45/1, 
Minsk, 220007 BELARUS 
Tel.: +375-17-2189000 
Fax: +375-17-2189197 
http://www.customs.gov.by 
E-mail: gtk@customs.gov.by 

– BREST CUSTOMS 
Vulitsa Gavrilova 45, 
Brest, 224013 BELARUS 
Tel.: +375-162-470110, 470183 
Fax: +375-162-475559, 475671 
http://brest.customs.gov.by 
E-mail: brest@customs.gov.by 

 
 
БЕЛЬГИЯ 

 
Бельгия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 01 Января 1948. 
 



 

Развитие Ситуации В Бельгии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      77 000  

1927 / 28      88 000  

1928 / 29      83 000  

1929 / 30      90 000  

1930 / 31      79 000  

1931 / 32      65 000  

1932 / 33      53 000  

1933 / 34      66 000  

1934 / 35      59 000  

1935 / 36    82 000  66 000  

1936 / 37    81 000  79 000  

1937 / 38    80 000  97 000  

1938 / 39    70 000  84 000  

1939 / 40    65 000  64 000  

1940 / 41    22 000  50 000  

1941 / 42    1 000  1 000  

1942 / 43      1 000  

1943 / 44        

1944 / 45    2 000    

1945 / 46    57 000  62 000 38 000 

1946 / 47    78 000  72 000 32 000 

1947 / 48    88 000  88 000 31 000 

1948 / 49    81 000  71 000 22 000 

1949 / 50    88 000  99 000 32 000 

1950 / 51    104 000  99 000 24 000 

1951 / 52    89 000  95 000 26 000 

1952 / 53    81 000  82 000 23 000 

1953 / 54    93 000  101 000 27 000 

1954 / 55    93 000  98 000 31 000 

1955 / 56    90 000  85 000 22 000 

1956 / 57    98 000  112 000 32 000 

1957 / 58    81 000  80 000 29 000 

1958 / 59    82 000  81 000 26 000 

1959 / 60    90 000  102 000 38 000 

1960 / 61    93 000  94 000 42 000 

1961 / 62    86 000  84 000 40 000 

1962 / 63    86 000  78 000 32 000 

1963 / 64    84 000  81 000 29 000 

1964 / 65    83 000 2 000 86 000 29 000 

1965 / 66    75 000 3 000 78 000 28 000 

1966 / 67    66 000 1 000 64 000 26 000 

1967 / 68    65 000 1 000 68 000 27 000 

1968 / 69    66 000 2 000 67 000 26 000 

1969 / 70    70 000 1 000 72 000 26 000 

1970 / 71    66 000 0 66 000 26 000 

1971 / 72    62 000 1 000 61 000 24 000 

1972 / 73    57 000 0 71 000 37 000 

1973 / 74    58 000 1 000 42 000 20 000 

1974 / 75    46 000 1 000 49 000 21 000 

1975 / 76    44 000  39 000 16 000 

1976 / 77    39 000  34 000 11 000 

1977 / 78    32 000 0 31 000 9 000 

1978 / 79    36 000  35 000 9 000 

1979 / 80    43 000 0 39 000 5 000 

1980 / 81    37 000 0 28 000 3 000 

1981 / 82    35 000  38 000 7 000 

1982 / 83    40 000  37 000 4 000 

1983 / 84    35 000  37 000 7 000 

1984 / 85    40 000  40 000 11 000 

1985 / 86    42 000 1 000 40 000 11 000 

1986 / 87    54 000 2 000 55 000 16 000 

1987 / 88    46 000 3 000 46 000 17 000 

1988 / 89    43 000 4 000 48 000 21 000 

1989 / 90    46 000 3 000 41 000 14 000 

1990 / 91    40 000 2 000 38 000 12 000 

1991 / 92    38 000 3 000 41 000 12 000 

1992 / 93    37 000 3 000 34 000 8 000 

1993 / 94    45 000 3 000 50 000 6 000 

1994 / 95    41 000 4 000 39 000 1 000 

1995 / 96    40 000 5 000 47 000 3 000 

1996 / 97    45 000 2 000 47 000 3 000 

1997 / 98    41 000 8 000 49 000 3 000 

1998 / 99    41 000 14 000 57 000 5 000 

1999 / 00    40 000 16 000 54 000 10 000 

2000 / 01    41 000 24 000 68 000 10 000 



2001 / 02    39 000 16 000 60 000 10 000 

2002 / 03    32 000 15 000 54 000 12 000 

2003 / 04    27 000 15 000 42 000 12 000 

2004 / 05    26 000 17 000 45 000 8 000 

2005 / 06    24 000 11 000 33 000 6 000 

2006 / 07    22 000 10 000 31 000 5 000 

2007 / 08    17 000 7 000 22 000 4 000 

2008 / 09    11 000 2 000 11 000 1 000 

2009 / 10    9 000 3 000 12 000 1 000 

2010 / 11    8 000 7 000 16 000 2 000 

2011 / 12    5 000 10 000 15 000 2 000 

2012 / 13    8 000 6 000 14 000 5 000 

2013 / 14    8 000 5 000 13 000 2 000 

2014 / 15    8 000 5 000 13 000 2 000 

2015 / 16    7 000 4 000 11 000 2 000 

2016 / 17    3 000 4 000 7 000 1 000 

2017 / 18    3 000 4 000 7 000 1 000 

2018 / 19    5 000 2 000 7 000 1 000 

2019 / 20    4 000 2 000 6 000 1 000 

2020 / 21    4 000 2 000 6 000 1 000 

2021 / 22    4 000 2 000 6 000 1 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BELGIUM 
THE KINGDOM OF BELGIUM (officially) 

ISO Code:  BE/BEL/056 
Territory:   30 528 km

2
 (11 787 sq.miles) 

Population:  11 338 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Brussels (Bruxelles) 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Flemish (Dutch) is the official language of the Northern provinces; French is the official language of the 
Waloons in the South. English and German are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable 
(May/June) – Ascension, variable (June) – Whit Monday, July 21 – Oath Of King Leopold I (1831), August 15 – Assumption Day, 
November 01 – All Saints’ Day, November 11 – Armistice Day, November 15 – King’s Birthday, December 25 – Christmas Day. The 
following additional holidays are observed by different communities:- July 11 (Flemish community), September 27 (French community) 
and November 15 (German community). 
Web-site:  http://www.belgium.be 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AGRICULTURE DIRECTORATE–GENERAL 
Rue De La Loi 130, 2

nd
 Floor, 

B-1049 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-2953240 
Fax: +32-2-2957540 
http://europa.eu.int/comm/dgs/agriculture/index_en.htm 
E-mail: agri-library@cec.eu.int 
 
ASSOCIATION INTERNATIONALE DE DISPACHEURS 
EUROPÉENS (AIDE) 
c/o FEDOROWICZ & PARTNERS SA 
Rue D’Anogrune 170, 
B-1380 Lasne, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6334114 
Fax: +32-2-6335558 
http://www.aideadjusters.org 
E-mail: info@aideadjusters.org, fedo@skynet.be 
 
ASTROS LOGISTICS NV 
Wiedauwkaai 49, 
B-9000 Ghent, BELGIUM 
Tel.: +32-9-2544444 
Fax: +32-9-2544488 
http://www.ahlers.com, www.astralogistics.be 
E-mail: astros@ahlers.com 
 
BELGIAN COTTON ASSOCIATION 
Poortakerstraat 98, 
B-9051 Sint-Denijs-Westrem, Ghent, BELGIUM 
Tel.: +32-9-24298220 
Fax: +32-9-2429829 

http://www.febeltex.be 
E-mail: pvm@gent.febeltex.be 
 
BELGIAN TEXTILE ASSOCIATION NV 
Minister Vanden Peereboomlaan 51, 
B-8500 Kortrijk, BELGIUM 
Tel.: +32-56-226699 
Fax: +32-56-227765 
http:// 
E-mail:  
 
BUREAU INTERNATIONAL POUR LA STANDARDISATION 
DES FIBRES ARTIFICIELLES (BISFA) 
Avenue E. Van Nieuwenhuyse 6, 
B-1160 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6767455 
Fax: +32-2-6767454 
http://www.bisfa.org 
E-mail: spi@cirfs.org 
 
CHAMBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE DE BRUXELLES 
(Brussels Chamber of Commerce and Industry) 
500 Avenue Louise, 
B-1050 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6485002 
Fax: +32-2-6409328 
http://www.ccib.be 
E-mail: inscription@ccib.irisnet.be 
 



COMITÉ INTERNATIONAL DE LA RAYONNE ET DES FIBRES 
SYNTHÉTIQUES (CIRFS – The International Rayon and 
Synthetic Fibres Committee) 
4 Avenue E. Van Nieuwenhuyse, 
B-1160 Bruxelles, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6767455, 6767460, 6767462 
Fax: +32-2-6767454 
http://www.cirfs.org 
E-mail: info@cirfs.org 
 
COMITÉ MARITIME INTERNATIONAL 
Everdijstraat 43, 
B-2000 Antwerp, BELGIUM 
Tel.: +32-3-2273526 
Fax: +32-3-2273528 
http://www.comitemaritime.org 
E-mail: admini@cmi-imc.org 
 
DE BAERDEMAECKER NV 
Port Arthurlaan 40, 
B-9000 Ghent, BELGIUM 
Tel.: +32-9-2538238. 3708547 
Fax: +32-9-2531081 
http://www.debaerdemaecker.com 
E-mail: shipping@debaerdemaecker.com 
 
THE EUROPEAN APPAREL AND TEXTILE ORGANISATION 
(EURATEX) 
24 Rue Montoyer, Bte. 10, 
B-1000 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-2854880, 2854881, 2854887, 2854891 
Fax: +32-2-2306054 
http://www.euratex.org 
E-mail: info@euratex.org 
 
FEBELTEX, TEXTILE FEDERATION 
24 Rue Montoyer, Bte. 1, 
B-1000 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-2870808, 2870811 
Fax: +32-2-2870852 
http://www.febeltex.be 
E-mail: info@febeltex.be 
– Poortakkerstraat 98, 
B-9051 Ghent (St Denijs Westrem), BELGIUM 
Tel.: +32-9-2429820 
Fax: +32-9-2429829 
http://gent.febeltex.be 
E-mail: pvm@gent.febeltex.be 

 
FL VANDRIESSCHE & CO NV 
Vrieskaai 25, 
B-2030 Antwerpen, BELGIUM 
Tel.: +32-3-5449266 
Fax: +32-3-5449198 
http:// 
E-mail:  

 
KAMER VAN KOOPHANDEL EN NIJVERHEID VAN 
ANTWERPEN 
(Antwerpen Chamber of Commerce and Industry) 
Markgravestraat 12, 
B-2000 Antwerpen, BELGIUM 
Tel.: +32-3-2322219, 2322220 
Fax: +32-3-2336442 
http://www.kkna.be 
E-mail: info@kkna.be 

 

MARSH NV 
HEAD OFFICE 
Vorstlaan 2, 
B-1170 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-6749611 
Fax: +32-2- 
http://www.marsh.com 
E-mail:  
– Uitbreidingstraat 180, 
B-2600 Antwerpen, BELGIUM 
Tel.: +32-3-2866331 
Fax: +32-3-2866493 
http://www.marsh.com 
E-mail: eric.noe@marsh.com 
 
MINISTERE DES CLASSES MOYENNES ET DE 
L’AGRICULTURE 
SERVICE QUALITE ET PROTECTION DES VEGETAUX 
Tour WTC/3, 6 Etage, Avenue Simon Bolivar 30, 
B-1210 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-2083211 
Fax: +32-2-2083705 
http:// 
E-mail:  
 
SGS BELGIUM NV 
SGS House, Noorderlaan 87, 
B-2030 Antwerpen, BELGIUM 
Tel.: +32-3-5425130, 5454400 
Fax: +32-3-5424610, 5425130, 5454499 
http://www.be.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgsqt.belgium@sgs.com 

 
SNCB (NMBS) 
(Belgian Railways) 
Avenue De La Porte De Hal 40, 
B-1060 Brussels, BELGIUM 
Tel.: +32-2-5282828 
Fax: +32-2- 
http://www.belgianrail.be 
E-mail: privacy@b-rail.be 

 
UNIVERSITEIT GENT 
Technologie Der Textielstoffen, 
Technologiepark 907, 
B-9052 Zwijnaarde, Ghent, BELGIUM 
Tel.: +32-9-2645736 
Fax: +32-9-2645846 
http://www.ugent.be 
E-mail: johanna.louwagnie@ugent.be 

 
VALVAN BALING SYSTEMS NV 
Krommebeekstraat 14, 
B-8930 Menen, BELGIUM 
Tel.: +32-56521380 
Fax: +32-56518334 
http://www.valvan.com 
E-mail: sales@valvan.com, consumables@valvan.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
NV Vrieskaai 25, Kaai 131, 
B-2030 Antwerpen, BELGIUM 
Tel.: +32-3-5417605 
Fax: +32-3-5417795 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
 
БОЛГАРИЯ 

 



Болгария является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Декабря 1996. 
 

 

Развитие Ситуации В Болгарии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      1 000  

1927 / 28   1 000   1 000  

1928 / 29   1 000   2 000  

1929 / 30   1 000   2 000  

1930 / 31   1 000   3 000  

1931 / 32   1 000   3 000  

1932 / 33   1 000   4 000  

1933 / 34   3 000   5 000  

1934 / 35   4 000   7 000  

1935 / 36   8 000 15 000  6 000  

1936 / 37   7 000 16 000  8 000  

1937 / 38   10 000 20 000  10 000  

1938 / 39   7 000 19 000  12 000  

1939 / 40   7 000 15 000  10 000  

1940 / 41   8 000 11 000  5 000  

1941 / 42   3 000 5 000  2 000  

1942 / 43   2 000 2 000    

1943 / 44   2 000 1 000  1 000  

1944 / 45   2 000 3 000    

1945 / 46   1 000 13 000  13 000  

1946 / 47   4 000 12 000  8 000  

1947 / 48   6 000 16 000  12 000  

1948 / 49   8 000 17 000  11 000  

1949 / 50   8 000 17 000  9 000  

1950 / 51   10 000 21 000  12 000  

1951 / 52   20 000 25 000  12 000  

1952 / 53   12 000 29 000  22 000  

1953 / 54   26 000 33 000  10 000  

1954 / 55   25 000 33 000  9 000  

1955 / 56   19 000 34 000  12 000  

1956 / 57   16 000 35 000  19 000  

1957 / 58   15 000 36 000  20 000  

1958 / 59   14 000 41 000  24 000  

1959 / 60   16 000 48 000  30 000  

1960 / 61 79 000 250 20 000 47 000  29 000  

1961 / 62 60 000 199 12 000 50 000  42 000  

1962 / 63 55 000 316 17 000 52 000  30 000  

1963 / 64 52 000 271 14 000 54 000  46 000 16 000 

1964 / 65 46 000 330 15 000 56 000  43 000 16 000 

1965 / 66 46 000 283 13 000 61 000  56 000 22 000 

1966 / 67 49 000 489 24 000 63 000 5 000 46 000 20 000 

1967 / 68 51 000 430 22 000 65 000 5 000 65 000 32 000 

1968 / 69 42 000 410 17 000 67 000 4 000 61 000 37 000 

1969 / 70 45 000 293 13 000 69 000 1 000 63 000 41 000 

1970 / 71 42 000 359 15 000 69 000 1 000 60 000 43 000 

1971 / 72 40 000 587 13 000 72 000 2 000 56 000 39 000 

1972 / 73 36 000 448 16 000 72 000 2 000 62 000 43 000 

1973 / 74 36 000 359 13 000 73 000 2 000 54 000 36 000 

1974 / 75 36 000 329 12 000 69 000 2 000 63 000 39 000 

1975 / 76 26 000 414 11 000 67 000 2 000 48 000 28 000 

1976 / 77 25 000 340 9 000 68 000 2 000 55 000 22 000 

1977 / 78 19 000 291 5 000 68 000 1 000 55 000 13 000 

1978 / 79 18 000 357 7 000 65 000 1 000 62 000 15 000 

1979 / 80 20 000 429 9 000 60 000 1 000 50 000 13 000 

1980 / 81 24 000 493 12 000 60 000 3 000 59 000 21 000 

1981 / 82 8 000 538 4 000 60 000 5 000 58 000 19 000 

1982 / 83 9 000 538 5 000 65 000 19 000 76 000 20 000 

1983 / 84 13 000 455 6 000 66 000 17 000 76 000 18 000 

1984 / 85 12 000 415 5 000 59 000 23 000 78 000 18 000 

1985 / 86 14 000 323 5 000 58 000 30 000 82 000 18 000 

1986 / 87 15 000 411 6 000 70 000 20 000 73 000 7 000 

1987 / 88 14 000 477 7 000 73 000 6 000 79 000 13 000 

1988 / 89 12 000 359 4 000 69 000 10 000 77 000 15 000 

1989 / 90 11 000 375 4 000 64 000 10 000 53 000 11 000 

1990 / 91 9 000 289 3 000 37 000 4 000 28 000 1 000 

1991 / 92 15 000 358 5 000 19 000 2 000 19 000 4 000 

1992 / 93 14 000 206 3 000 16 000 7 000 23 000 6 000 

1993 / 94 13 000 154 2 000 14 000 7 000 24 000 11 000 

1994 / 95 9 000 222 2 000 18 000 9 000 23 000 10 000 

1995 / 96 11 000 455 5 000 18 000 2 000 15 000 10 000 

1996 / 97 13 000 308 4 000 18 000 2 000 14 000 8 000 

1997 / 98 14 000 214 3 000 18 000 2 000 17 000 8 000 

1998 / 99 25 000 280 7 000 19 000 2 000 14 000 8 000 



1999 / 00 9 000 333 3 000 20 000 2 000 19 000 8 000 

2000 / 01 9 000 222 2 000 20 000 2 000 20 000 8 000 

2001 / 02 9 000 222 2 000 20 000 1 000 19 000 8 000 

2002 / 03 9 000 254 2 000 20 000 1 000 19 000 8 000 

2003 / 04 9 000 254 2 000 19 000 1 000 17 000 7 000 

2004 / 05 9 000 257 2 000 19 000 1 000 17 000 7 000 

2005 / 06 4 000 321 1 000 19 000 1 000 18 000 6 000 

2006 / 07 3 000 321 1 000 18 000 1 000 17 000 6 000 

2007 / 08 2 000 321 1 000 17 000 1 000 17 000 5 000 

2008 / 09 1 000 321 0 13 000 1 000 14 000 5 000 

2009 / 10 1 000 321 0 8 000  5 000 2 000 

2010 / 11 1 000 321 0 6 000  5 000 1 000 

2011 / 12 1 000 321 0 2 000  2 000 1 000 

2012 / 13 1 000 321 0 3 000 1 000 5 000 1 000 

2013 / 14 0 324 0 5 000 0 5 000 1 000 

2014 / 15 0 324 0 5 000  5 000 1 000 

2015 / 16 2 000 324 1 000 5 000 0 5 000 1 000 

2016 / 17 1 000 324 0 5 000 0 5 000 1 000 

2017 / 18 1 000 324 0 5 000 0 5 000 1 000 

2018 / 19 1 000 324 280 5 000 30 5 000 2 000 

2019 / 20 1 000 324 260 2 000 190 2 000 2 000 

2020 / 21 1 000 324 260 2 000 190 2 000 2 000 

2021 / 22 1 000 325 260 2 000 190 2 000 2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BULGARIA (BALGARIYA) 
THE REPUBLIC OF BULGARIA (officially) 

ISO Code:  BG/BGR/100 
Territory:   110 994 km

2
 (42 855 sq. miles) 

Population:  7 125 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Sofia (Sofija) 
National Currency: Lev (ISO Code: BGL/100) BGL1=100Stotinki 
 Notes:   2, 5, 10, 20, 50, 100 Leva. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Stotinki. 1, 2 Leva. 
Language:  Bulgarian is the official language and the Cyrillic alphabet is used. English, French, German and Russian are 
spoken in major tourist resorts and hotels. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 03 – Liberation Of Bulgaria From Ottoman Domination (1878), variable 
(March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day, May 06 – St George’s Day (Day Of Bulgarian Army), May 24 – St Cyril And 
Methodius Day (Day Of Culture And Literacy), September 06 – The Unification Of Bulgaria, September 22 – Independence Day, 
November 01 – Day Of The Spiritual Leaders Of Bulgaria, December 25 – Christmas Day, December 31 – New Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.government.bg 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

BULGARIAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
42 Parchevich St., 
BG-1000 Sofia, BULGARIA 
Tel.: +359-2-9872631 
Fax: +359-2-9873209 
http://www.bcci.bg 
E-mail: bcci@bcci.bg 

 
SERVICE NATIONAL DE LA PROTECTION DES VEGETAUX 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
55 Botev Hr. Blvd., 
1040 Sofia, BULGARIA 
Tel.: +359-2-518706 

Fax: +359-2-510977 
http:// 
E-mail:  

 
SGS BULGARIA LTD 
25A Tsar Osvoboditel Blvd., 
PO Box 143, 
1504 Sofia, BULGARIA 
Tel.: +359-2-91015 
Fax: +359-2-9818143 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.bulgaria@sgs.com 

 
 
ВЕНГРИЯ 

 
Венгрия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 09 Сентября 1973. 
 

 

Развитие Ситуации В Венгрии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      5 000  

1927 / 28      6 000  

1928 / 29      8 000  

1929 / 30      11 000  

1930 / 31      13 000  

1931 / 32      14 000  

1932 / 33      16 000  



1933 / 34      20 000  

1934 / 35      25 000  

1935 / 36      27 000  

1936 / 37      28 000  

1937 / 38      25 000  

1938 / 39      30 000  

1939 / 40      27 000  

1940 / 41      19 000  

1941 / 42      10 000  

1942 / 43      2 000  

1943 / 44      4 000  

1944 / 45      1 000  

1945 / 46    6 000  14 000  

1946 / 47    17 000  15 000  

1947 / 48    27 000  28 000  

1948 / 49    30 000  38 000  

1949 / 50    35 000  40 000  

1950 / 51    41 000  38 000  

1951 / 52    49 000  44 000  

1952 / 53    50 000  50 000  

1953 / 54    51 000  50 000  

1954 / 55    51 000  47 000  

1955 / 56    44 000  52 000  

1956 / 57    34 000  39 000  

1957 / 58    44 000  44 000  

1958 / 59    44 000  55 000  

1959 / 60    51 000  57 000  

1960 / 61    56 000  63 000  

1961 / 62    59 000  54 000  

1962 / 63    62 000  60 000  

1963 / 64    65 000  65 000 22 000 

1964 / 65    73 000 2 000 71 000 17 000 

1965 / 66    76 000  76 000 17 000 

1966 / 67    78 000  82 000 22 000 

1967 / 68    74 000 2 000 78 000 24 000 

1968 / 69    69 000  65 000 20 000 

1969 / 70    72 000  78 000 26 000 

1970 / 71    76 000  78 000 28 000 

1971 / 72    72 000  65 000 22 000 

1972 / 73    74 000  69 000 17 000 

1973 / 74    71 000  69 000 16 000 

1974 / 75    69 000  77 000 24 000 

1975 / 76    68 000  72 000 27 000 

1976 / 77    68 000  68 000 27 000 

1977 / 78    70 000  74 000 30 000 

1978 / 79    68 000  70 000 33 000 

1979 / 80    69 000  69 000 33 000 

1980 / 81    64 000 39 000 91 000 20 000 

1981 / 82    62 000 24 000 86 000 21 000 

1982 / 83    61 000 20 000 80 000 20 000 

1983 / 84    62 000 26 000 84 000 17 000 

1984 / 85    62 000 22 000 83 000 16 000 

1985 / 86    64 000 24 000 89 000 17 000 

1986 / 87    67 000 20 000 91 000 22 000 

1987 / 88    68 000 22 000 90 000 22 000 

1988 / 89    59 000 22 000 79 000 20 000 

1989 / 90    45 000 29 000 59 000 4 000 

1990 / 91    20 000 24 000 44 000 4 000 

1991 / 92    26 000  36 000 13 000 

1992 / 93    25 000 5 000 27 000 10 000 

1993 / 94    23 000 1 000 21 000 7 000 

1994 / 95    18 000 2 000 19 000 6 000 

1995 / 96    18 000  18 000 6 000 

1996 / 97    17 000  14 000 4 000 

1997 / 98    21 000  21 000 4 000 

1998 / 99    17 000  17 000 4 000 

1999 / 00    11 000  11 000 4 000 

2000 / 01    12 000  12 000 4 000 

2001 / 02    11 000  10 000 3 000 

2002 / 03    9 000 1 000 9 000 3 000 

2003 / 04    8 000 1 000 9 000 3 000 

2004 / 05    7 000 1 000 7 000 2 000 

2005 / 06    5 000  5 000 2 000 

2006 / 07    3 000 0 2 000 1 000 

2007 / 08    2 000  2 000 0 

2008 / 09    2 000  2 000 0 

2009 / 10    2 000  2 000 0 

2010 / 11    1 000 1 000 1 000 0 

2011 / 12    2 000  2 000 0 

2012 / 13    1 000  1 000 0 



2013 / 14    1 000 1 000 1 000 0 

2014 / 15    1 000  1 000 0 

2015 / 16     1 000 1 000 0 

2016 / 17     1 000 1 000 0 

2017 / 18       0 

2018 / 19       0 

2019 / 20       0 

2020 / 21       0 

2021 / 22       0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
HUNGARY 
THE REPUBLIC OF HUNGARY (officially) 

ISO Code:  HU/HUN/348 
Territory:   93 030 km

2
 (35 919 sq. miles) 

Population:  9 841 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Budapest 
National Currency: Forint (ISO Code: HUF/348), HUF1=100Filler 
 Notes:   500, 1000, 2000, 5000, 10000, 20000 Forint. 
 Coins:  5, 10, 20, 50, 100, 200 Forint. 
Language:  Hungarian (Magyar) is the official language. English, French (in western Hungary) and German are also 
spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 15 – National Day (Nemzeti Unnep – Anniversary Of 1848 Uprising 
Against Austrian Rule), variable (March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (May/June) – Whit Monday, August 20 – 
Founder’s Day (Feast Of The First King St Jstvan), October 23 – Proclamation Day Of The Republic, December 25 – Christmas Day, 
December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.kormany.hu 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

HUNGARIAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Szabadság Tér. 7, 
H-1054 Budapest, HUNGARY 
Tel.: +36-1-4745141 
Fax: +36-1-4745105 
http://www.mkik.hu 
E-mail: mkik@mkik.hu 

 
MAGYAR ÁLLAMVASUTAK ZRT 
(Hungarian Railways) 
Könyves Kálmán Krt. 54-60, 
PO Box 56, 
H-1426 Budapest, HUNGARY 
Tel.: +36-1-4444499 (for passengers), 5113186 (for entities) 
Fax: +36-1-5114931 
http://www.mav.hu 
E-mail: sajto@mav.hu, informacio@mav-start.hu 

 
PLANT HEALTH AND LAND CONSERVATION DEPARTMENT 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Pf. 1 1860, 
H-1055 Budapest, HUNGARY 
Tel.: +36-1-3323709 
Fax: +36-1-3020408, 3128087 
http:// 
E-mail:  

 
PM VAM–ES PENZUGYORSEG 
(Hungarian Customs) 

PO Box 109, 
H-1450 Budapest, HUNGARY 
Tel.: +36-1-4569500 
Fax: +36-1-2180135, 4569530 
http://www.vam.hu 
E-mail: vam@vam.hu 

 
SGS HUNGARIA KFT 
1531 Pf. 25, Siraly Utca 4, 
PO Box 733, 
H-1124 Budapest, HUNGARY 
Tel.: +36-1-3093300, 3093320 
Fax: +36-1-3093333 
http://www.hu.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: info.hu@sgs.com 
– Westsik Vilmos Utca 4-6, 
H-4400 Nyiregyhaza, HUNGARY 
Tel.: +36-42-437110, 596485 
Fax: +36-42-437186 
http://www.hu.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
TEKISZ RT 
Mesesh Dyule 11, 
H-4623 Tuzser, HUNGARY 
Tel.: +36-45-541156, 541160, 541161, 541167 
Fax: +36-45-541150, 541164, 541167 
http://www.tekisz.hu 
E-mail: tekisz@mail.matav.hu 

 
 
ГЕРМАНИЯ 

 
Конштанц (Konstanz) (или Констанц (Constance)) стал первым городом в Германии, в котором наряду со льном стали 
перерабатывать хлопковое волокно. Вслед за ним отличился город Ульм (Ulm), в котором с 1320 стали прясть хлопок и ткать 
из полученной пряжи ткань. После создания в Германии первой прядильной фабрики в 1784 в Бремене стала развиваться 
торговля хлопковым волокном. Первый задокументированный ввоз хлопка в Германию через порт Бремена имел место в 
1788. Тогда там был зафиксирован привоз 30 кип, из которых 3 кипы прибыли из Северной Америки. В то время львиная доля 
Американского хлопка завозилась не в континентальную Европу, а в Великобританию, и в частности в Ливерпул. Когда так 
называемая Континентальная Блокада (Continental Blockade) была снята, Великобритания стала наводнять своей продукцией 
из хлопка весь Европейский континент. В 1833 в Германии был создан Германский Таможенный Союз (Deutscher Zollverein или 
German Customs Union), основной целью которого стали контроль над ввозом в страну продукции и побуждение местных 
предпринимателей напрямую заниматься ввозом хлопкового волокна и его переработкой в готовую текстильную продукцию. 



Основной объёмов ввоза хлопкового волокна из Северной Америки в Германию через порт Бремена пришёлся на период 
1850–60. Основными импортёрами хлопкового волокна первоначально стали ведущие грузоперевозочные линии Бремена, 
которые были заинтересованы не возвращаться из Америки порожняком и поэтому везли обратно хлопок в качестве 
основного своего груза. Непрерывно возраставшая механизация процессов переработки хлопка стала приводить к 
формированию первых крупных независимых торговцев хлопком. Но затем из-за Гражданской Войны в Америке (1861–65) 
между буржуазным Севером и рабовладельческим Югом возник провал в торговле хлопковым волокном. 
 
12 Июня 1989 была разрушена Берлинская Стена (Berliner Mauer), разделявшая Западный Берлин с Восточным Берлином и 
всей Восточной Германией (ГДР) с 12–13 Августа 1961 (даты возведения стены). 09 Ноября 1989 Правительство Германской 
Демократической Республики открыло границу с Федеративной Республикой Германией (ФРГ). Объединение ГДР и ФРГ, 
известное как Немецкое Воссоединение (Deutsche Wiedervereinigung) или Восстановление Единства Германии (Herstellung der 
Einheit Deutschlands) состоялось 03 Октября 1990. Объединение произошло за счёт вхождения Германской Демократической 
Республики в состав Федеративной Республики Германии без создания нового государства, но при этом в бывшей ГДР были 
воссозданы 5 новых земель, а объединённый Берлин получил статус самостоятельной земли. 
 
Федеративная Республика Германия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а 
Генерального Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 01 Октября 1951. 
 

 

Развитие Ситуации В Германской Демократической Республике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1945 / 46    2 000  8 000  

1946 / 47    11 000  22 000  

1947 / 48    16 000  11 000  

1948 / 49    22 000  15 000  

1949 / 50    27 000  35 000  

1950 / 51    44 000  44 000  

1951 / 52    54 000  62 000  

1952 / 53    65 000  70 000  

1953 / 54    75 000  75 000  

1954 / 55    87 000  87 000  

1955 / 56    87 000  93 000  

1956 / 57    89 000  91 000  

1957 / 58    93 000  89 000  

1958 / 59    98 000  100 000  

1959 / 60    100 000  105 000  

1960 / 61    102 000  100 000  

1961 / 62    105 000  109 000  

1962 / 63    100 000  91 000  

1963 / 64    94 000  91 000 15 000 

1964 / 65    93 000  100 000 22 000 

1965 / 66    92 000 1 000 93 000 22 000 

1966 / 67    91 000 2 000 93 000 22 000 

1967 / 68    89 000 2 000 95 000 26 000 

1968 / 69    89 000 2 000 87 000 22 000 

1969 / 70    93 000 4 000 108 000 32 000 

1970 / 71    92 000 4 000 92 000 28 000 

1971 / 72    91 000 2 000 89 000 24 000 

1972 / 73    87 000  82 000 20 000 

1973 / 74    83 000 8 000 98 000 26 000 

1974 / 75    81 000  100 000 37 000 

1975 / 76    83 000  82 000 30 000 

1976 / 77    83 000  95 000 42 000 

1977 / 78    83 000  87 000 46 000 

1978 / 79    87 000  93 000 52 000 

1979 / 80    89 000 4 000 98 000 56 000 

1980 / 81    99 000  91 000 32 000 

1981 / 82    98 000  97 000 31 000 

1982 / 83    105 000  105 000 31 000 

1983 / 84    100 000 30 000 131 000 31 000 

1984 / 85    98 000 33 000 130 000 30 000 

1985 / 86    87 000 28 000 116 000 31 000 

1986 / 87    85 000 30 000 116 000 31 000 

1987 / 88    89 000 30 000 116 000 28 000 

1988 / 89    89 000 30 000 117 000 26 000 

1989 / 90    72 000 38 000 109 000 24 000 
Источник: International Cotton Advisory Committee 
 

 

Развитие Ситуации В Германии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      274 000  

1927 / 28      411 000  

1928 / 29      308 000  

1929 / 30      316 000  



1930 / 31      289 000  

1931 / 32      250 000  

1932 / 33      309 000  

1933 / 34      363 000  

1934 / 35      268 000  

1935 / 36    247 000  270 000  

1936 / 37    222 000  231 000  

1937 / 38    233 000  246 000  

1938 / 39    262 000  251 000  

1939 / 40    218 000  230 000  

1940 / 41    98 000  108 000  

1941 / 42    44 000  85 000  

1942 / 43    14 000  20 000  

1943 / 44    3 000  10 000  

1944 / 45      3 000  

1945 / 46    9 000  17 000 11 000 

1946 / 47    33 000  76 000 55 000 

1947 / 48    94 000  94 000 54 000 

1948 / 49    127 000  139 000 65 000 

1949 / 50    190 000  229 000 103 000 

1950 / 51    229 000  204 000 78 000 

1951 / 52    210 000  193 000 61 000 

1952 / 53    234 000  237 000 64 000 

1953 / 54    266 000  276 000 74 000 

1954 / 55    272 000  265 000 66 000 

1955 / 56    287 000  279 000 58 000 

1956 / 57    312 000  349 000 94 000 

1957 / 58    312 000  318 000 98 000 

1958 / 59    295 000  267 000 70 000 

1959 / 60    320 000  370 000 114 000 

1960 / 61    327 000  312 000 90 000 

1961 / 62    304 000  283 000 67 000 

1962 / 63    284 000  283 000 65 000 

1963 / 64    286 000  317 000 79 000 

1964 / 65    286 000 2 000 282 000 73 000 

1965 / 66    282 000 3 000 272 000 60 000 

1966 / 67    255 000 10 000 265 000 54 000 

1967 / 68    258 000 16 000 290 000 69 000 

1968 / 69    255 000  245 000 60 000 

1969 / 70    254 000 5 000 260 000 61 000 

1970 / 71    234 000 0 236 000 63 000 

1971 / 72    240 000 2 000 240 000 61 000 

1972 / 73    233 000 13 000 260 000 75 000 

1973 / 74    238 000 0 198 000 53 000 

1974 / 75    209 000 22 000 231 000 52 000 

1975 / 76    222 000 3 000 227 000 53 000 

1976 / 77    209 000 0 194 000 37 000 

1977 / 78    176 000 15 000 211 000 57 000 

1978 / 79    169 000 14 000 177 000 51 000 

1979 / 80    172 000 15 000 193 000 57 000 

1980 / 81    172 000 2 000 158 000 40 000 

1981 / 82    173 000 12 000 195 000 50 000 

1982 / 83    202 000 17 000 226 000 57 000 

1983 / 84    215 000 17 000 215 000 74 000 

1984 / 85    218 000 14 000 233 000 74 000 

1985 / 86    213 000 13 000 215 000 63 000 

1986 / 87    243 000 20 000 300 000 100 000 

1987 / 88    230 000 16 000 212 000 67 000 

1988 / 89    202 000 29 000 231 000 66 000 

1989 / 90    206 000 24 000 222 000 58 000 

1990 / 91    223 000 44 000 233 000 54 000 

1991 / 92    180 000 24 000 198 000 49 000 

1992 / 93    157 000 21 000 168 000 39 000 

1993 / 94    170 000 12 000 190 000 47 000 

1994 / 95    153 000 15 000 148 000 26 000 

1995 / 96    132 000 17 000 150 000 27 000 

1996 / 97    139 000 19 000 158 000 27 000 

1997 / 98    134 000 14 000 155 000 35 000 

1998 / 99    125 000 13 000 129 000 26 000 

1999 / 00    115 000 14 000 127 000 25 000 

2000 / 01    125 000 18 000 146 000 28 000 

2001 / 02    107 000 17 000 128 000 32 000 

2002 / 03    95 000 14 000 104 000 28 000 

2003 / 04    73 000 16 000 82 000 21 000 

2004 / 05    63 000 18 000 81 000 21 000 

2005 / 06    58 000 17 000 71 000 17 000 

2006 / 07    57 000 9 000 66 000 17 000 

2007 / 08    51 000 12 000 61 000 14 000 

2008 / 09    39 000 8 000 42 000 9 000 

2009 / 10    35 000 7 000 39 000 6 000 



2010 / 11    46 000 9 000 58 000 8 000 

2011 / 12    38 000 9 000 59 000 20 000 

2012 / 13    38 000 6 000 49 000 25 000 

2013 / 14    52 000 8 000 52 000 16 000 

2014 / 15    45 000 6 000 45 000 10 000 

2015 / 16    38 000 7 000 44 000 9 000 

2016 / 17    24 000 6 000 30 000 9 000 

2017 / 18    22 000 4 000 26 000 9 000 

2018 / 19    16 000 3 000 19 000 7 000 

2019 / 20    15 000 2 000 18 000 5 000 

2020 / 21    15 000 2 000 17 000 5 000 

2021 / 22    15 000 2 000 17 000 5 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
GERMANY 
THE FEDERAL REPUBLIC OF GERMANY (officially) 

ISO Code:  DE/DEU/276 
Territory:   356 955 km

2
 (137 820 sq. miles) 

Population:  81 249 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Berlin 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  German is the official language. English is widely spoken. French is spoken in the Saarland. Danish is 
spoken in the north of Schleswig-Holstein. Sorbic is spoken by Sorbs in Branderburg and Saxony. Regional dialects often differ 
markedly from standard German. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. Lamp fittings are screw type. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Epiphany (in Bavaria), February 20 – Shrove Tuesday, variable 
(March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor Day (May Bank Holiday), variable (May/June) – Ascension Day, 
variable (May/June) – Whit Sunday and Whit Monday, variable (June) – Corpus Christi Day, August 15 – Ascension Of The Virgin Mary 
and Assumption Day (in Bavaria and Saarland), October 03 – Day Of German Unity, October 31 – Day Of Reformation, November 01 
– All Saints’ Day, variable (November) – Day Of Prayer and Repentance, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day, 
December 31 – New Year’s Eve. Epiphany, Corpus Christi, Ascension of the Virgin Mary, Day of Reformation, All Saints’ Day and Day 
of Prayer and Repentance are not observed in all areas. 
Web-site:  http://www.bundesregierung.de, www.bund.de 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

A. MONFORTS TEXTILMASCHINEN GMBH & CO KG 
Schwalmstrasse 301, 
Postfach 10 17 01, 
D-41017 Mönchengladbach, GERMANY 
Tel.: +49-2161-4010 
Fax: +49-2161-401498 
http://www.monforts.de 
E-mail: info@textil.monforts.de 
 
BAYER CROPSCIENCE AG 
Alfred-Nobel-Strasse 50, 
D-40789 Monheim am Rhein, GERMANY 
Tel.: +49-2173-38-0, 383034 
Fax: +49-2173- 
http://www.bayercropscience.com 
E-mail: info@bayercropscience.com 

 
BERTHOLD VOLLERS GMBH 
Speicherhof 308, 
Postfach 100647, 
D-28006 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-3892-00, 3892-101 
Fax: +49-421-3892-100 
http://www.vollers.com 
E-mail: bremen@vollers.com, lueder.vollers@vollers.com 
 
BREMER BAUMWOLLBÖRSE 
Wachtstrasse 17-24, 
Postfach 10 67 27, 
D-28067 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-339700, 3397014, 3397016 
Fax: +49-421-3397033 
http://www.baumwollboerse.de 
E-mail: info@baumwollboerse.de 
 
BRÜCKNER TROCKENTECHNIK GMBH & CO KG 

Benzstrasse 8-10, 
D-71229 Leonberg, GERMANY 
Tel.: +49-7152-120 
Fax: +49-7152-129254 
http://www.brueckner-tm.de 
E-mail: mail@brueckner-tm.de 
 
BUNDESMINISTERIUM FÜR ERNHRUNG, LANDWIRTSCHAFT 
UND FORSTEN 
Rochusstrasse 1, 
Postfach 140270, 
D-53107 Bonn 1, GERMANY 
Tel.: +49-228-5293413 
Fax: +49-228-5294262 
http:// 
E-mail:  

 
BUNDESVERBAND DES DEUTSCHEN 
TEXTILEINZELHANDELS EV 
(Federal Association of the German Textile Retail Trade) 
Am Lyskirchen 14, 
D-50676 Cologne, GERMANY 
Tel.: +49-221-9215090 
Fax: +49-221-92150910 
http://www.bte.de 
E-mail: info@bte.de 
 
CARGO CONTROL GERMANY GMBH & CO KG 
Wachtstrasse 17-24, 
Postfach 106504, 
D-28065 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-338855 
Fax: +49-421-3388588 
http://www.carcon.com 
E-mail: info@carcon.com 

 



CENTRALVEREINIGUNG DEUTSCHER 
WIRTSCHAFTSVERBÄNDE FÜR HANDELSVERMITTLUNG 
UND VERTRIEB 
(CDH; Federal Association of German Independent 
Commission Agents and Distributor Associations) 
Am Weidendamm 1A, 
D-10117 Berlin, GERMANY 
Tel.: +49-30-72625600 
Fax: +49-30-72625699 
http://www.cdh.de 
E-mail: centralvereinigung@cdh.de 
 
CHEMICAL FIBERS INTERNATIONAL 
Mainzer Landstrasse 251, 
D-60326 Frankfurt Am Main, GERMANY 
Tel.: +49-69-7595-1393 
Fax: +49-69-7595-1390 
http://www.chemical-fibers.com 
E-mail: edi-cfi@dfv.de 

 
DEUTSCHE BAHN AG 
Kommunikation 
Potsdamer Platz 2, 
D-10785 Berlin, GERMANY 
Tel.: +49-30-29761130, 29761131 
Fax: +49-30-29761919 
http://www.bahn.de 
E-mail: konzernportal@bahn.de 

 
DEUTSCHER FACHVERLAG GMBH 
Mainzer Landstrasse 251, 
D-60326 Frankfurt Am Main, GERMANY 
Tel.: +49-69-759501, 75951393, 75951651, 75951814 
Fax: +49-69-75951390, 75952570, 75952999 
http://www.dfv.de 
E-mail: edi-mtb@dfv.de 

 
DEUTSCHER INDUSTRIE– UND HANDELSKAMMERTAG EV 
(Association of German Chambers of Commerce and 
Industry) 
Breite Strasse 29, 
D-10178 Berlin, GERMANY 
Tel.: +49-30-203080 
Fax: +49-30-203081000, 23082333 
http://www.diht.de 
E-mail: info@diht.de 

 
DEUTSCHES INSTITUT FÜR NORMUNG EV 
(DIN; German Institute For Standardization) 
Am DIN-Platz, Burggrafenstraße 6, 
D-10787 Berlin, GERMANY 
Tel.: +49-30-26010 
Fax: +49-30-26011231 
http://www.din.de 
E-mail: info@din.de 
 
FASERINSTITUT BREMEN EV 
Gebäude IW3, Am Biologischen Garten 2, 
D-28359 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-2189329, 2189334 
Fax: +49-421-2183110 
http://www.faserinstitut.de 
E-mail: secretariat@faserinstitut.de, abdulajeva@faserinstitut.de 

 
FRIEDRICH ELLMERS SHIPPING & FORWARDING GMBH 
Getreidestrasse 7, 
Postfach 150326, 
D-28093 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-618080 
Fax: +49-421-6180820, 6180830 

http://www.esf-shipping.com 
E-mail: info@esf-online.de 

 
GESAMTVERBAND DER TEXTILINDUSTRIE IN DER 
BUNDESREPUBLIK DEUTSCHLAND EV 
(GESAMTEXTIL; Federal Association of Entire Textile Industry 
in Germany) 
Frankfurter Strasse 10/14, 
D-65760 Eschborn, GERMANY 
Tel.: +49-6196-9660 
Fax: +49-6196-42170 
http://www.gesamttextil.de 
E-mail:  
 
ICA BREMEN GMBH 
Wachtstraße 17-24, 
D-28195 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-3397018 
Fax: +49-421-3397033 
http://www.ica-bremen.org 
E-mail: info@ica-bremen.org 
 
INDUSTRIEVERBAND GARNE–GEWEBE–TECHNISCHE 
TEXTILIEN EV (IVGT) 
Frankfurter Strasse 10-14, 
Postfach 54 29, 
D-65729 Eschborn, GERMANY 
Tel.: +49-6196-472350 
Fax: +49-6196-472370 
http://www.ivgt.de 
E-mail: info@ivgt.de 

 
INSTITUT FÜR TEXTILTECHNIK DER RWTH AACHEN 
Eilschornsteinstrasse 18, 
D-52062 Aachen, GERMANY 
Tel.: +49-241-8095621 
Fax: +49-241-8092149 
http://www.ita.rwth-aachen.de 
E-mail: ita@ita.rwth-aachen.de, thomas.gries@ita.rwth-aachen.de 

 
INSTITUT FÜR TEXTIL– UND VERFAHRENSTECHNIK 
Körschtalstrasse 26, 
D-73770 Denkendorf, GERMANY 
Tel.: +49-711-9340222 
Fax: +49-711-9340297 
http://www.itv-denkendorf.de 
E-mail: markus.baumann@itv-denkendorf.de 

 
LINDAUER DORNIER GMBH 
Rickenbacher Strasse 119, 
D-88131 Lindau (Bodensee), GERMANY 
Tel.: +49-8382-7030 
Fax: +49-8382-703386, 703415 
http://www.lindauerdornier.com 
E-mail: webmaster@lindauerdornier.com 
 
MESSE FRANKFURT GMBH 
Ludwig-Erhard-Anlage 1, 
Postfach 150210, 
D-60062 Frankfurt Am Main, GERMANY 
Tel.: +49-69-7575-0, 75756685 
Fax: +49-69-7575-6433, 75756604 
http://www.messefrankfurt.com 
E-mail: info@messefrankfurt.com 

 
OERLIKON TEXTILE GMBH & CO. KG 
Blumenberger Strasse 143-145, 
D-41061 Mönchengladbach, GERMANY 
Tel.: +49-2161-280 
Fax: +49-2161-282645 
http://www.schlafhorst.oerlikontextile.com 



E-mail: info@schlafhorst.de 
 
PORT OF BREMEN 
Elbinger Platz 1, 
D-27570 Bremerhaven, GERMANY 
Tel.: +49-471-30901-0 
Fax: +49-471-30901-532 
http://www.bremenports.de 
E-mail: marketing@bremenports.de 

 
SÄCHSISCHES TEXTILFORSCHUNGSINSTITUT EV 
Annaberger Strasse 240, 
D-09125 Chemnitz, GERMANY 
Tel.: +49-371-5274173 
Fax: +49-371-5274153 
http://www.stfi.de 
E-mail: bettina.bieber@stfi.de 

 
SGS (DEUTSCHLAND) GMBH 
– HEADQUARTERS 
Im Maisel 14, 
D-65232 Taunusstein, GERMANY 
Tel.: +49-6128-744-0 
Fax: +49-6128-744-130 
http://www.de.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.germany@sgs.com 
– Violenstrasse 27, 
Postfach 106529, 
D-28000 Bremen 1, GERMANY 
Tel.: +49-421-363030 
Fax: +49-421-3630348 
http://www.de.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  
– Raboisen 28, 
Postfach 105480, 
D-20037 Hamburg, GERMANY 
Tel.: +49-40-30101-737 
Fax: +49-40-30101-947 
http://www.de.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  
– Weidenbaumsweg 137, 
D-21035 Hamburg, GERMANY 
Tel.: +49-40-88309-0 
Fax: +49-40-88309172 
http://www.de.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
TRÜTZSCHLER CARD CLOTHING GMBH 
Rosenstrasse 7-9, 
D-75387 Neubulach, GERMANY 
Tel.: +49-7053-680 
Fax: +49-7053-7359 
http://www.truetzschler-cardclothing.com 
E-mail: cardclothing@truetzchler.de 

 
TRÜTZSCHLER GMBH & CO. KG 
Postfach 41 01 64, 
D-41241 Mönchengladbach, GERMANY 
Tel.: +49-2161-6070 
Fax: +49-2161-607405 
http://www.truetzschler.com 
E-mail: info@truetzschler.de 
 
VERBAND DER DEUTSCHEN HEIMTEXTILIEN-INDUSTRIE EV 
(Association of the German Home Textile Industry) 
Hans-Boeckler-Str. 205, 
D-42109 Wuppertal, GERMANY 
Tel.: +49-202-7597-0 
Fax: +49-202-7597-97 
http://www.heimtex.de 
E-mail:  
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Bremerhaven Strasse 230, 
D-28217 Bremen, GERMANY 
Tel.: +49-421-396960 
Fax: +49-421-3969630 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
ZOLL–INFOCENTER 
(Customs Information Center) 
Friedrichsring 35, 
D-63069 Offenbach Am Main, GERMANY 
Tel.: +49-69-469976-00 
Fax: +49-69-469976-99 
http://www.zoll.de 
E-mail: info@zoll-infocenter.de 

 
ZOLL–SERVICECENTER 
(Customs Service Center) 
– NORDBAYERN 
Luisenstrasse 11, 
Postfach 2634, 
D-90716 Fürth, GERMANY 
Tel.: +49-911-971186-555 
Fax: +49-911-971186-599 
http://www.zoll.de 
E-mail: nordbayern@zoll.de 
– SÜDBAYERN 
Sophienstrasse 6, 
D-80333 München, GERMANY 
Tel.: +49-89-5995-2555 
Fax: +49-89-5995-2370 
http://www.zoll.de 
E-mail: suedbaern@zoll.de 

 
 
ГОН КОНГ 

 
Современный Гон Конг (или Хон Кон) объединяет в себе 235 островов и островков, а также часть континентального побережья 
Южного Китая к Востоку от устья Жемчужной Реки (Pearl River estuary), граничащую с Китайской Провинцией Гуандун 
(Province of Guangdong). В целом же, в географическом плане он разбит на четыре отдельные территории:- Остров Гон Конг 
(Hong Kong Island), Цзюлун (Kowloon; в переводе с Китайского – Девять Драконов), Новые Территории (the New Territories) и 
прочие острова. 
 
Англоязычное словосочетание Гон Конг (Hong Kong) приближённо передаёт Кантонское произношение двух иероглифов, 
составляющих название острова. На Пекинском диалекте Путунхуа сочетание этих же иероглифов звучит как Сянган. Первые 
археологические сведения о территории современного Гон Конга относятся ко II веку до Нашей Эры, а первые поселения 
Китайских общин – к XI веку. Их появлению способствовало весьма ценное географическое положение и наличие на Юго-
Востоке острова прекрасной бухты, именуемой местным населением Гон Конгом, что в переводе с Китайского языка означает 
Ароматная Бухта (Fragrant Harbour). Такое название возникло не случайно, от бухты действительно исходило благоухание от 
свозившейся туда в ту пору древесины ароматических сортов, служившей сырьём для приготовления благовоний. Местные 
жители занимались этим делом. 
 



На рубеже XVIII и XIX веков на территории Гон Конга проживали многочисленные Китайские пираты, рыбаки, камнетёсы и 
бродяги. Первые Английские моряки, оказавшиеся в бухте Гон Конга дали ей новое наименование – Абёдин (Aberdeen). Они 
очень быстро осознали выгоду стратегического расположения этой бухты. Посредством обмена товара на товар Британцы 
возрастающими объёмами стали вывозить чай из Китая, но у Британцев не хватало товаров для обмена на этот чай и они 
начали менять его на серебро. За счёт завоевания Великобританией Индии стал развиваться трёхсторонний обмен, в 
результате которого к 1821 Британские торговцы наладили широкомасштабные поставки опиума (opium) и хлопка из Индии в 
Китай и зарабатывали на этом немалые деньги, поскольку уже Китаю приходилось расчитываться своим серебром за 
Британские поставки товаров. Спрос на Китайский чай в Великобритании нарастал быстрыми темпами и за него всё больше 
опиума стало привозиться в Китай и потребляться местным населением. В результате огромное количество Китайцев 
пристрастилось к опиуму, что стало приводить к серьёзным социальным и экономическим неурядицам в стране. Всё это не 
могло не привлекать внимания правительства, и Китайские власти предприняли попытки прекратить эти поставки и запретить 
торговлю опиумом. Однако Британцы прибегли к контрабандной поставке опиума в Китай. В 1839 власти Китая конфисковали 
в Порту Кантона (Port of Canton; сейчас известен как Порт Гуанчжоу (Port of Guangzhou)) весь опиум, завезённый туда 
Британскими мореплавателями и торговцами. Антагонизм между сторонами нарастал, и спустя несколько дней группа пьяных 
Британских моряков убила местного крестьянина. Правительство Британии, не доверявшее Китайской системе правосудия, 
оправдало обвиняемых в убийстве моряков. В результате вспыхнули вооружённые конфликты, которые были быстро 
подавлены незначительными вооружёнными силами Британии, дислоцированными в тот момент в этом регионе. В 
подкрепление своим войскам в Июне 1840 в устье Реки Кантон (Canton River) вошёл Британский флот. 26 Января 1841 
Английские солдаты под командованием капитана Чалза Элиэтча (Charles Elliot; 1801–75; будущего Адмирала и Сэра) 
впервые водрузили там флаг Великобритании, ознаменовав тем самым насильственное проникновение Западных Европейцев 
в Китай. В 1842 Британский флот достиг Реки Янцзы (Река Голубая (Yangtze River)), пал Шанхай (Shanghai) и Нанкин (Nanking) 
оказался под осадой Британских пушек. Продолжавшиеся с 1839 по 1842 между Англичанами и Китайцами вооружённые 
конфликты были прозваны первой Опиумной Войной (the first Opium War). 29 Августа 1842 они закончились навязыванием 
Китаю и вынужденным подписанием им первого из серии коммерческих трактатов – Нанкинского Трактата (the Treaty of 
Nanking), по которому Британии в качестве колонии достался Остров Гон Конг (Hong Kong), а ставки привозных и вывозных 
пошлин в Китае были ограничены весьма скромными ставками (modest rates). 08 Октября 1843 был подписан Дополнительный 
Британский Трактат Бог (the British Supplementary Treaty of the Bogue), в соответствии с которым Британии достались пять 
портов, в которых Британские подданные могли торговать, проживать и решать судебные вопросы с помощью Британских 
судов. Всё это было предоставлено в обмен на, якобы, крупное возмещение Китаю. 
 
Не следует безо всяких сомнений относиться к истории, написанной Британскими исследователями, поскольку они всячески 
выгораживали и обеляли Британию, постоянно ввязывавшуюся в грязные дела. Кстати, очень скоро вслед за 
предоставлением Британцам тех полномочий и льгот, ряд других стран потребовали от Китая аналогичных возможностей и их 
запросы были полностью удовлетворены без указания при этом каких-либо денежных сумм; в частности Китаем были 
подписаны подобные трактаты с Соединёнными Штатами Америки, Францией и Российской Империей. В попытке сохранить 
некоторую независимость, Китай не позволял иностранцам проникать внутрь страны, да и экономические и социальные 
институты страны по-прежнему оставались нетронутыми. Но вместе с тем, Китайский рынок для Западных товаров, таких как 
текстиль из хлопка и машины для его переработки в пряжу и готовые ткани, продолжал разочаровывать местные власти. 
Несмотря на то, что самодостаточные сообщества Китая не были подорваны, как это произошло с аналогичными 
сообществами в Индии, оказавшимися под прямым Британским правлением, контрабанда опиума Британскими купцами 
(merchants) продолжала оставаться основной составляющей зарубежной торговли Китая. Иностранные купцы искали 
дальнейшие концессии для освоения местных рынков. Спустя какое-то время, власти Китая оказались ослабленными не 
только иностранной интервенцией, но и возросшим количеством крестьянских восстаний, особенно Тайпинским Восстанием 
(Taiping Rebellion; 1850–64), переросшим в 14-летнюю крестьянскую войну против династии Цин и Маньчжуро-Китайских 
помещиков. Повстанцы даже создали в 1853 своё государство Тайпин Тяньго (Небесное Государство Великого 
Благоденствия) в долине Реки Янцзы (Река Голубая (Yangtze River)) с центром в Нанкине. Как ни странно, но оно было 
подавлено совместными усилиями Китайских властей и Англо-Франко-Американских интервентов. Это было сделано 
умышленно, поскольку иностранцы опасались создания в результате затяжного Тайпинского Восстания реформированного и 
централизованного Китая, более устойчивого к проникновению Запада. Несмотря ни на что, Великобритания, да и другие 
Западные державы всё же не были удовлетворены до конца теми полученными привилегиями и предпринимали попытки 
заполучить полный контроль над взятыми территориями. В результате, спустя немногим менее 20 лет, в 1856 
Великобританией и Францией против Китая была развязана Вторая Опиумная Война (the second Opium War), прозванная 
также как Война из-за Стрелы (Arrow War). А началось всё с того, что Китайские власти задержали судно Стрела (the ship 
Arrow), спустив на нём Британский Флаг, и внутри Китая был убит Французский миссионер (French missionary). Союзники 
начали совместные боевые действия в конце 1857, которые очень быстро привели к подписанию Китаем в 1858 очередных 
навязанных Тяньцзиньских трактатов (treaties of Tientsin) с Великобританией, Францией, Соединёнными Штатами Америки и 
Россией, в соответствии с которыми в Пекине (Peking) было разрешено проживание иностранных посланцев, а решение 
судебных тяжб, связанных с преступлениями иностранных граждан на территории Китая, на эксклюзивной основе 
передавалось в ведение их национальных судов, кроме того ещё несколько портов стали доступными Европейцам для 
проживания и торговли, а на Реке Янцзы иностранным судам было даже разрешено патрулирование, иностранцам было 
предоставлено право путешествовать внутри всего Китая, и Христианские миссионеры (Christian missionaries) также получили 
возможность свободного передвижения внутри этой страны. Годом позже, в ходе переговоров в Шанхае, был легализован 
привоз опиума (the importation of opium was legalized). Власти Китая, однако же, отказались ратифицировать подписанные 
трактаты. В ответ на это, Британцы и Французы возобновили боевые действия. Был захвачен Пекин и сожжён летний дворец 
Императора (the Emperor’s summer palace). В результате в 1860 Китайцы подписали Пекинскую Конвенцию (Peking 
Convention), в которой они согласились признать Тяньцзиньские трактаты. По ней же Китай был вынужден передать 
Великобритании в бессрочную аренду (a perpetual lease) Полуостров Цзюлун (Kowloon Peninsula) вплоть до нынешней 
Пограничной Улицы (Boundary Street) вместе с примыкающим Островом Камнетёсов или Стоункатёрз (Stonecutters Island). 
 
01 Июля 1898 Китай вновь был вынужден подписать кабальный договор в форме Конвенции (Convention) с Британской 
Империей о сдаче в аренду сроком на 99 лет участка суши – Новые Территории (New Territories), включавшие земли к Северу 
от нынешней Пограничной Улицы до Реки Шэньчжэнь (Shenzhen River) с 235 прилегавшими островами. С тех пор 
Великобритания отдавала за эту землю в 100 километрах от Гуанчжоу (Кантон; Guangzhou (Canton)) символическую арендную 
плату – 5 000 Гон Конгских Долларов (приблизительно 700 Долларов США) в год. Стоит отметить, что современная Китайская 



Народная Республика (КНР) принимала эту сумму, несмотря на то, что формально не признавала заключённые при 
Императорах трактаты. 
 
Практически сразу же с момента создания колонии Гон Конг, она стала большим нежели просто любым другим трактатным 
портом (treaty port); в ней нашли своё пристанище беглые (runaway persons) и капиталы из континентального Китая, а также 
сельские эмигранты, направлявшиеся в Юго-Восточную Азию и за её пределы. Как ни странно, но с началом экспансии этой 
территории численность населения Гон Конга в 1861 превысила сначала 120 000 человек, к концу XIX века перевалила уже за 
300 000 человек. В то время перемещение Китайцев между Китаем и Британской колонией Гон Конг было свободным и в 
огромной степени зависящим от политических и экономических условий в стране. Вслед за созданием в 1912 Республики 
Китай (Republic of China) новые националистически настроенные власти стремились отменить в стране все привилегии для 
иностранцев, полагавшиеся по ранее подписанным трактатам. Китай ввёл бойкот на покупку иностранных товаров внутри 
страны, который сильно ударил по интересам Великобритании. Вскоре этот бойкот распространился и на Гон Конг, вызвав там 
в 1920-х народные волнения, выплёскивавшиеся в частые забастовки (strikes). 
 
В 1931 население Гон Конга возросло до 879 000 человек. Однако, в результате развязанной в 1937 Японией войны с Китаем 
и последовавшим вторжением Японской армии на территорию Китая в Гон Конг стали прибывать сотни тысяч беженцев. В 
результате, к началу Второй Мировой Войны (1939–1945) население Гон Конга составило 1 600 000 человек, из них более 500 
000 бездомных; положение Гон Конга как Британской колонии стало ещё более нестабильным. В Декабре 1941 Британия 
уступила свои позиции Японцам, напавшим и оккупировавшим Гон Конг. Под Японским протекторатом в нём сильно 
пострадала торговля, было мало еды, и многие жители Гон Конга бежали во внутренний Китай. В результате чего в 1945 – к 
концу Второй Мировой Войны после сдачи в плен Японцев – население Гон Конга сократилось до 650 000 человек. Но к 1947-у 
в результате обретения свободы от Японской оккупации численность населения Британской колонии Гон Конг восстановилась 
и возросла до 1 800 000 человек. В результате проводимых в Китае в 1948–49 различных реформ и акций в Гон Конг снова 
хлынул поток беженцев, особенно из промышленных провинций Гуандун и Шанхая. В 1950-м население страны выросло до 
2 200 000 человек. Из-за отсутствия каких бы то ни было природных ресурсов на своей территории Гон Конг всецело зависит 
от их ввоза, а это и средства производства, и сырьё для них, и топливо, и продовольствие, и различные товары народного 
потребления. В этом ему всецело помогал статус его международного свободного порта, за счёт которого в Гон Конге стала 
процветать так называемая складская торговля (entrepôt trade), главным образом с материковым Китаем, но продолжалась 
она недолго. 
 
В 1951 Организация Объединённых Наций (ООН) (United Nations (UN)) ввела эмбарго на торговлю с Китайской Народной 
Республикой и Северной Кореей, и товарооборот через порт Гон Конга очень сильно сократился. Однако же нет худа без 
добра, и под действием наложенного эмбарго в отношении Китайской Народной Республики экономика Британской колонии 
Гон Конг в сочетании с необходимостью вывоза продукции и наличием дешёвой рабочей силой стала стремительно 
развиваться. В результате Гон Конгу удалось в короткий срок создать свою собственную конкурентоспособную лёгкую 
промышленность (light industries). Рыночная экономика и политика невмешательства государства в экономику (laissez-faire 
policy), проводимая со стороны Британского колониального правительства, обеспечили гибкость для дальнейшей 
индустриализации экономики Гон Конга. Как ни странно, но постоянный приток капитала из Китая послужил в тот момент 
времени основным толчком к развитию производственного сектора. Капиталы пришли вместе с иммигрантами 
промышленниками, главным образом из Шанхая (Shanghai), привезшими с собой и деньги и технологии. Наличие дешёвой 
рабочей силы и относительно дешёвого сырья в близлежащих регионах обеспечили приток иностранных инвестиций в 
развитие экономики Гон Конга. Большая часть промышленности оказалась сконцентрированной в городских поселениях Гон 
Конга, особенно в плотно заселённых районах Каулюна (Kowloon). Вскоре промышленное развитие распространилось и в 
других развивающихся городках Гон Конга, в частности в Кван Тоне (Kwun Tong), Цуэн Ване (Tsuen Wan), Туэн Муне (Tuen 
Mun) и в других. 
 
Благоприятная налоговая политика, предполагавшая офшорный статус зарегистрированных в Гон Конге предприятий, к концу 
1960-х стала привлекать в него многочисленных иностранных инвесторов, что явилось причиной дальнейшего роста 
экономики, привлечения инвестиций и осуществления многочисленных финансовых операций через местные банки. События 
1967-го в Китае вновь привели к очередной волне эмиграции из КНР в Гон Конг. Хотя проведение властями КНР в 
последующие годы более открытой внешней политики привело к тому, что складская торговля (entrepôt trade), основанная на 
торговле Гон Конга с материковым Китаем, быстро оживилась и возросла. Гон Конг стал быстро превращаться не только в 
производственный, торговый и перевалочный, но и в финансовый центр, а также в агента по достижению Китаем 
модернизации всех своих отраслей. 
 
01 Марта 1977 для развития и управления промышленными объектами в Гон Конге была создана Зэ Хон Кон Индастчриэл 
Эстэйтс Копорэйшэн (The Hong Kong Industrial Estates Corporation). Ей было поручено отвечать за возможное размещение в 
таких объектах сначала на мелиорированных землях (reclaimed lands) в Тай Пио (Tai Po) и позже в Юэн Лоне (Yuen Long) 
высоко-технологичных отраслей экономики. Текстильное и швейное производства являлись ведущей производственной 
деятельностью, обеспечивая около трети стоимости всего вывоза продукции Гон Конга. Вслед за ними шла электронная 
промышленность, занимавшая второе место в этой цепочке. Кроме этих трёх отраслей в Гон Конге имелись некоторые 
тяжёлые отрасли, такие как судостроение (shipbuilding), ремонт и авиастроение (repair and aircraft engineering), прокат стали 
(steel rolling), производства деталей машин (machine parts) и пластмасс (plastics), а также изготовление цемента (cement 
manufacturing), уходившего на внутренние нужды. Однако постепенно достаточно важный производственный сектор экономики 
стал сдвигаться на второй план – в Гон Конге начал весьма активно развиваться и действовать сектор услуг, доля которого в 
валовом внутреннем продукте (ВВП) (gross domestic product (GDP)) Гон Конга, как и в обеспечении занятости населения в 
конце 1970-х стала составлять одну десятую часть. Продвигаемая колониальным правительством туристическая отрасль, 
поддерживавшаяся мощной сферой обслуживания, постепенно отвоёвывала у производства всё большее место в экономике 
Гон Конга. К середине 1990-х Гон Конг ежегодно посещали свыше 10 миллионов туристов. Являясь поначалу третичным 
сектором экономики Гон Конга, сфера услуг стала приносить к этому времени четыре пятых объёма валового внутреннего 
продукта (ВВП). 
 
В конце 1970-х начале 1980-х в результате осуществления ряда крупных совместных проектов началось сближение Гон Конга 
с Китайской Народной Республикой. В 1982 власти Китайской Народной Республикой начали переговорный процесс с 
властями Великобритании о возвращении всего Гон Конга под юрисдикцию Китая по окончании срока аренды Новых 



Территорий. С 01 Сентября 1983 согласно решения местной законодательной власти территория Гон Конга перестала 
называться колонией. 19 Декабря 1984 по итогам начатых в 1982 переговоров была подписана Совместная Китайско-
Британская Декларация (Sino-British Joint Declaration) о возвращении Гон Конга под юрисдикцию Китая в полночь с 30 Июня на 
01 Июля 1997 и переименовании его в Сианьгань, Специальный Административный Район Китая (Xianggang, Special 
Administrative Region of China). Для осуществления намеченных планов был назначен 13-летний переходный период (13-year 
transition). В 1990-м все права граждан Гон Конга были закреплены в Базовом Законодательстве (Basic Law), принятом 
руководством КНР и превратившемся в миниконституцию (mini-constitution), провозглашавшую ‘одну страну, две системы’ (‘one 
country, two systems’). Правительство КНР пообещало сохранить местную валюту – Гон Конгский Доллар, систему 
капитализма, политику свободного рынка и сложившиеся условия жизни неизменными, как минимум, в течение 50 лет с этой 
даты. Всё это было закреплено в Совместной Китайско-Британская Декларации, зарегистрированной в ООН в качестве 
международного договора (international treaty). 
 
30 Июня 1997 стало значимой датой для всех жителей Гон Конга – в этот день Правительство Соединённого Королевства (СК) 
(United Kingdom Government) в ходе торжественной церемонии официально передало Китайской Народной Республике 
Суверенитет Гон Конга (Sovereignty of Hong Kong). Таким образом был положен конец аренды Британской Империей участка 
суши с колониальным статусом, оформленной кабальным трактатом 01 Июля 1898, то есть 99 лет назад. Так называемая 
Передача (Handover) состоялась на основе длительных переговоров между правительствами СК и КНР, в ходе которых была 
достигнута договорённость не менять существующие в Гон Конге юридическую (legal), экономическую, финансовую, 
социальную, образовательную, таможенную и иммиграционную системы и политику, а таже валюту – Гон Конгский Доллар 
(Hong Kong Dollar), имевший свободный обмен на другие валюты, и законодательство ещё в течение 50 последующих лет. Это 
стало возможным в результате принятия КНР концепции ‘Одна Страна, Две Системы’ (‘One Country, Two Systems’), итогом 
которой стало рождение 01 Июля 1997 Гон Конгского Специального Административного Региона (ГКСАР; the Hong Kong 
Special Administrative Region (HKSAR)) в качестве новой провинции КНР. Гон Конг имеет свою мини-конституцию (mini-
constitution), имеющую название Базовый Закон для Гон Конга (Basic Law for Hong Kong). 
 
Несмотря на отсутствие собственных природных ресурсов, за исключением своего стратегического положения, превосходной 
природной гавани и трудолюбивого и предприимчивого населения, экономика Гон Конга к моменту передачи Китаю занимала 
10-е место в списке экономик мира. Такому рэйтиньгу Гон Конг был обязан местному производству, торговле, туризму и 
финансовому сектору. Благодаря политике свободной торговли (free-trade policy) и льготному налогообложению местных 
компаний, Гон Конг в середине 1990-х занял пятое место в мире среди крупнейших мировых финансовых центров и стал 
одним из величайших мировых торговых центров. В Гон Конге практически отсутствовали ввозные пошлины; ими 
обкладывались лишь некоторые изделия роскоши (luxury items), такие как парфюмерные средства (perfumes), моторные 
транспортные средства (motor vehicles), алкогольные напитки (alcoholic beverages) и табачные изделия (tobacco). Гон Конг 
зависил от привозных продуктов (imported products), доля которых в денежном эквиваленте всей его внешней торговли 
составляла около половины, оставшаяся часть этого денежного эквивалента приходилась на экспорт и реэкспорт различной 
продукции. Кроме торговли с различными регионами Китайской Народной Республики, доля импорта продукции из Японии 
составляла самую большую часть всей привозмой продукции, хотя достаточно крупными поставщиками являлись также 
Тайвань, Соединённые Штаты Америки, Сингапур, Южная Корея, Германия и Соединённое Королевство. Первую крупнейшую 
группу привозных потребительских товаров составляли одежда (clothing), радиоприёмники (radios), телевизионные наборы 
(television sets), стереотехника (stereos), компьютеры (computers), и часы (watches). Вслед за ней шла вторая крупнейшая 
группа, включавшая в себя сырьевые материалы и полуфабрикаты (semi-manufactured goods), такие как синтетические и 
натуральные текстильные продукты (textiles), химикалии (chemicals) и компоненты для различной электроники (electronic 
components). Ещё в одну существенную группу привозной продукции входили также машинное и транспортное оборудование 
(machinery and transport equipment), продовольственные товары (foodstuffs), и различные виды топлива (fuels). 90% 
производимой в Гон Конге продукции экспортировалось в различные страны мира, но основным её рынком сбыта всё же был и 
остаётся Китай, хотя достаточно большие объёмы поставлялись также в Соединённые Штаты Америки, Японию и Германию. 
Различные виды текстиля и одежды составляли большую долю экспорта; к числу другой вывозимой продукции относились 
также электрические машины и устройства (electrical machinery and appliances), конторская техника (office machinery), 
фотографические аппараты (photographic apparatus) и множество других изготавливаемых изделий (manufactured items). 
Реэкспорт различной продукции также составлял большую долю отгружаемых из Гон Конга товаров. В конце ХХ века Гон Конг, 
являясь членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ), был крупнейшим мировым экспортёром игрушек, наручных и других 
часов, радиотоваров и бытовой техники, а по экспорту обуви он занимал второе место в мире после Италии. Порт Гон Конга 
(Port of Hong Kong), основанный в 1840-х и развивавшийся как складской порт (entrepôt port), к середине 1990-х превратился в 
самый загруженный в мире порт по перевалке грузов в контейнерах, конкурируя с такими общеизвестными международными 
портами, как порты Роттердама и Сингапура. 
 
В первой половине 1994 в Гон Конге впервые за много лет вдруг наметился спад в развитии экономики. В секторе внешней 
торговли импорт текстиля и одежды с последующим реэкспортом упал сначала на 13.3% до 13 451.6 миллиона Долларов Гон 
Конга, а потом ещё на 8.8% до 10 539.5 миллионов Долларов Гон Конга, хотя экспорт внутренней продукции снизился лишь на 
4.1% до 4 693.5 миллионов Долларов Гон Конга. Спад сказался и в других крупных секторах экономики страны, в частности, в 
уровне розничных продаж, на фондовом рынке и рынке недвижимости, хотя одновременно с этим росли процентные ставки. В 
тот момент в Северных провинциях Китайской Народной Республики (КНР), граничащих с Гон Конгом, наблюдались 
серьёзные наводнения вследствие необычайных проливных дождей, которые привели к удорожанию свежих продуктов в Гон 
Конге и на уровень инфляции (inflation rate) в нём. Единственным сектором экономики страны, на котором не отразился этот 
спад и вызвавшие его проблемы, было развитие инфраструктуры Гон Конга. Цены на хлопковое волокно в сезон 1993/94 
существенно лихорадило вследствие существенного снижения урожаев Хлопчатника в КНР, Индии и Пакистане, что привело к 
его существенному удорожанию с 55 центов за фунт в Октябре 1993 до 80 центов за фунт к Маю 1994. Такая ситуация 
привела к значительному сокращению переработки хлопкового волокна в стране, хотя импорт его продалжал оставаться в 
значительных объёмах (в Долларовом эквиваленте). В результате из семи оставашихся членов Гон Конгской Ассоциации 
Отправителей Хлопка (HONG KONG COTTON SHIPPERS’ ASSOCIATION) трое перевели свои производства из Гон Конга в 
другие страны – двое в Индонезию и один в КНР; а незадолго до этого ещё дюжина бывших членов этой ассоциации вывела 
из Гон Конга свои производства, кто в Китай, кто в Шри Ланку, кто в Малайзию и Индонезию, а кто и в другие страны. Кроме 
хлопкового волокна текстильщики Гон Конга импортировали для своих ткацких фабрик большие объёмы пряжи, основными 
поставщиками которой с 1970 по 1982 были прядильщики из Пакистана; в период с 1983 по 1991 инициативу перехватили 
прядильщики из КНР, однако, начиная с 1992 Пакистану удалось вернуть утерянные позиции, практически сравнявшись по 



объёмам поставки с КНР. Стоимость кипы пряжи из Китая в 1994 оценивалась в 473.3 Долларов, из Пакистана – в 486.3 
Долларов; при средней цене на рынке в Гон Конге в 516.7 Долларов. Интересно то, что пряжа аналогичного качества из Индии 
была чуть дороже Пакистанской, но Южная Корея покупала её по 1 029.5 Долларов за кипу, а Япония и того больше – за 
2 045.2 Долларов за кипу. Тем не менее текстильный сектор экономики Гон Конга начал ужиматься и довольно быстрым 
темпом. 
 
В конце прошлого столетия Гон Конг являлся источником приблизительно одной трети валютных поступлений Китайской 
Народной Республики. Территория Южного Китая, и в частности Провинция Гуандун, стала активно развиваться в 
экономическом плане благодаря Гон Конгу. За счёт дешёвой рабочей силы и свободных земельных ресурсов эти районы КНР 
превратились в основной промышленный комплекс Гон Конга. Свыше 25 000 производств исполняли заказы, фактически, 
материнских компаний из Гон Конга. Достаточно упомянуть такой факт, что порядка двух третей от 32 миллиардов Долларов 
США, инвестированных к тому времени в экономику Китая, приходились на инвестиции из Гон Конга. Иностранные инвесторы 
были заинтересованы, прежде всего, в том, чтобы занять все ключевые позиции на внутреннем рынке Китая. Кстати, 
крупнейшими инвесторами в Гон Конгские компании являлись Китайская Триада, Соединённое Королевство, Соединённые 
Штаты Америки, Япония, а также некоторые Европейские страны. 
 
Ещё 23 Апреля 1986 Гон Конг стал членом Генерального Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ), немногим позже – 01 
Января 1995, став членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ). После воссоединения с Китайской Народной Республикой 
за Гон Конгом был сохранён полный статус отдельного члена ВОТ. 
 
Новое тысячелетие Гон Конг встретил с численностью населения, превышавшей 6 000 000 человек. 
 

 

Развитие Ситуации В Гон Конге По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1946 / 47       0 

1947 / 48    0  1 000 1 000 

1948 / 49    4 000  5 000 2 000 

1949 / 50    16 000  23 000 9 000 

1950 / 51    28 000  30 000 12 000 

1951 / 52    35 000  30 000 5 000 

1952 / 53    34 000  35 000 6 000 

1953 / 54    44 000  49 000 10 000 

1954 / 55    47 000  48 000 10 000 

1955 / 56    49 000  53 000 11 000 

1956 / 57    51 000  56 000 14 000 

1957 / 58    59 000  58 000 13 000 

1958 / 59    70 000  73 000 16 000 

1959 / 60    89 000  101 000 27 000 

1960 / 61    105 000  110 000 32 000 

1961 / 62    111 000  100 000 20 000 

1962 / 63    113 000  121 000 27 000 

1963 / 64    123 000  139 000 43 000 

1964 / 65    130 000  120 000 32 000 

1965 / 66    143 000  140 000 28 000 

1966 / 67    159 000  168 000 34 000 

1967 / 68    168 000 1 000 177 000 40 000 

1968 / 69    168 000 1 000 174 000 42 000 

1969 / 70    167 000 2 000  38 000 

1970 / 71    174 000 2 000 190 000 50 000 

1971 / 72    150 000 2 000 143 000 35 000 

1972 / 73    149 000 2 000 168 000 50 000 

1973 / 74    180 000 2 000 183 000 47 000 

1974 / 75    173 000 4 000 181 000 46 000 

1975 / 76    235 000  273 000 77 000 

1976 / 77    203 000 8 000 216 000 83 000 

1977 / 78    211 000 14 000 218 000 75 000 

1978 / 79    208 000 12 000 180 000 53 000 

1979 / 80    224 000 15 000 262 000 71 000 

1980 / 81    166 000 13 000 153 000 44 000 

1981 / 82    153 000 9 000 152 000 35 000 

1982 / 83    164 000 8 000 170 000 40 000 

1983 / 84    164 000 46 000 217 000 45 000 

1984 / 85    156 000 43 000 185 000 28 000 

1985 / 86    183 000 68 000 239 000 35 000 

1986 / 87    234 000 77 000 328 000 58 000 

1987 / 88    232 000 73 000 263 000 41 000 

1988 / 89    244 000 45 000 300 000 64 000 

1989 / 90    226 000 27 000 223 000 39 000 

1990 / 91    202 000 32 000 223 000 50 000 

1991 / 92    199 000 29 000 226 000 57 000 

1992 / 93    180 000 19 000 175 000 48 000 

1993 / 94    163 000 32 000 189 000 41 000 

1994 / 95    144 000 48 000 193 000 41 000 

1995 / 96    120 000 43 000 168 000 43 000 

1996 / 97    124 000 25 000 132 000 34 000 

1997 / 98    116 000 14 000 124 000 29 000 



1998 / 99    111 000 18 000 135 000 34 000 

1999 / 00    107 000 10 000 112 000 34 000 

2000 / 01    104 000 7 000 114 000 33 000 

2001 / 02    96 000 7 000 107 000 35 000 

2002 / 03    95 000 8 000 101 000 40 000 

2003 / 04    59 000 8 000 45 000 18 000 

2004 / 05    59 000 6 000 69 000 21 000 

2005 / 06    78 000 21 000 107 000 29 000 

2006 / 07    46 000 45 000 91 000 29 000 

2007 / 08    32 000 57 000 87 000 27 000 

2008 / 09    25 000 53 000 73 000 22 000 

2009 / 10    20 000 67 000 85 000 20 000 

2010 / 11    18 000 43 000 49 000 7 000 

2011 / 12    18 000 19 000 40 000 11 000 

2012 / 13    26 000 38 000 86 000 32 000 

2013 / 14    24 000 28 000 52 000 35 000 

2014 / 15     3 000 1 000 33 000 

2015 / 16    0 1 000 0 30 000 

2016 / 17    0 0 1 000 30 000 

2017 / 18    0 0 1 000 30 000 

2018 / 19    410 60 470 30 000 

2019 / 20    390 60 230 30 000 

2020 / 21    390 170 230 30 000 

2021 / 22    390 170 230 29 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
HONG KONG (XIANGGANG) 
HONG KONG SPECIAL ADMINISTRATIVE REGION OF CHINA (officially) 

ISO Code:  HK/HKG/344 
Territory:   1 072 km

2
 (414 sq. miles) 

Population:  7 317 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Hong Kong (Victoria) 
National Currency: Hong Kong Dollar (ISO Code: HKD/344), HKD1=100Cents 
 Notes:   10, 20, 50, 100, 500, 1000 Hong Kong Dollars. 
 Coins:  10, 20, 50 Cents. 1, 2, 5, 10 Hong Kong Dollars. 
   Chinese Yuan (Renminbi) (ISO Code: CNY/156), CNY1=10Chiao (Jiao)=100Fen 
 Notes:  1, 2, 5 Chiao (Jiao). 1, 2, 5, 10, 50, 100 Yuan. 
 Coins:  1, 2, 5 Fen. 1, 1.5 Chiao (Jiao). 
Language:  Chinese and English are the official languages. Cantonese is the most widely spoken Chinese dialect, 
though use of Mandarin (Putonghua) is growing. 
Electricity:  220V 50c AC. Most hotels provide adapters. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February, 3 days) – Lunar New Year, variable (March/April) – Good 
Friday and Easter Monday, April 05 – Ching Ming Festival, May 01 – Labor Day, variable (May) – Lord Buddha’s Birthday, variable 
(June) – Tuen Ng (Dragon Boat) Festival, July 01 – Hong Kong Special Administrative Region Establishment Day, August 17 – Sino-
Japanese War Victory Day, variable (September) – The Day Following The Chinese Mid-Autumn Festival, October 01 – National Day, 
October 02 – The Day Following The National Day, variable (October) – Chung Yeung Festival, variable (October) – Chinese Mid-
Autumn Festival and The Day Following The Mid-Autumn Festival, December 25 – Christmas Day, December 26 – First Weekday 
Following Christmas Day. Religious festivals are timed according to the lunar calendar and variations may occur. There are also 
statutory holidays on which all employees receive a day’s holiday. 
Web-site:  http://www.gov.hk, www.info.gov.hk 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHINA INSURANCE HK (HOLDINGS) CO., LTD 
Ming An Plaza, 8 Sunning Road, Causeway Bay, 
Hong Kong, HONG KONG 
Tel.: +852-28546100 
Fax: +852-25445269 
http://www.chinainsurance.com 
E-mail:  
 
HONG KONG GENERAL CHAMBER OF COMMERCE 
22

nd
 Floor, United Centre, 95 Queensway, 

Hong Kong, HONG KONG 
Tel.: +852-25299229 
Fax: +852-25279843 
http://www.hkgcc.org.hk 
E-mail: chamber@chamber.org.hk 

 
HONG KONG TEXTILES EXCHANGE LTD 
3

rd
 Floor, Tower I, Enterprise Square, 9 Sheung Yuet Road, Kowloon Bay, 

Kowloon, HONG KONG 
Tel.: +852-23318111 
Fax: +852-27568051, 29530613 
http:// 
E-mail:  

 
INCHCAPE TESTING SERVICES HONG KONG LTD 
8

th
 Floor, Garment Centre, 576 Castle Peak Road, 

Kowloon, HONG KONG 
Tel.: +852-23070338 
Fax: +852-23070373 
http:// 
E-mail:  
 
MESSE FRANKFURT HK LTD 
Office 1808, Harbour Centre, 25 Harbour Road, 
Wan Chai, Hong Kong, HONG KONG 
Tel.: +852-28027728 
Fax: +852-25113466 
http://www.messefrankfurt.com 
E-mail: info@hongkong.messefrankfurt.com 
 
PLANT PROTECTION SECTION 
AGRICULTURE AND FISHERIES DEPARTMENT 
12

th
 – 14

th
 Floors, Canton Road Government Offices, 393 Canton Road, 

Kowloon, HONG KONG 
Tel.: +852-27332178 
Fax: +852-23113731 



http:// 
E-mail:  
 
SGS HONG KONG LIMITED 
5

th
-8

th
 & 28

th
 Floors, Metropole Square, 2 On Yiu Street, Siu Lek Yuen, 

Shatin, New Territories, HONG KONG 
Tel.: +852-23344481 
Fax: +852-21447001, 23031184 
http://www.hk.sgs.com, www.sgs.com 

E-mail: mktg.hk@sgs.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (CHINA) LTD 
Suite 4, 7

th
 Floor, 2M Cornwall Street, 

Kowloon, HONG KONG 
Tel.: +852-23379028 
Fax: +852-23372933 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wishk@netvigator.com 

 
 
ГРЕЦИЯ 

 
Территория Греции, пригодная под выращивание Хлопчатника, находится на Северной границе мирового Хлопкового Пояса, 
что предполагает использование лишь скороспелых разновидностей этой сельскохозяйственной культуры. Возделывание 
Хлопчатника в Греции пошло с большим успехом, начиная с середины 1940-х. Ещё больший рост объёмов производства 
хлопка состоялся после вхождения Греции в Европейский Союз (ЕС), когда местные фермеры стали получать от ЕС субсидии. 
Все технологические цепочки возделывания Хлопчатника в Греции механизированы на все 100%, в том числе и сбор хлопка-
сырца хлопкоуборочными машинами. Весь возводимый в стране Хлопчатник выращивается с помощью орошения, несмотря 
на непрерывное сокращение водных ресурсов. 
 
Базовый сорт получаемого хлопкового волокна в Греции имеет следующие характеристики:- Строго Низкий Средний Белый 
(СНС Белый; SLM White) (ВПИ 41 (HVI 41)), Штапельная Длина (Staple Length) 1-1/8 дюйма (1-1/8”), Крепость (Strength) 28–30 
г/текс (g/tex) и Майкронэйр (Micronaire) 3.8–4.3. Хотя половина производимого волокна имеет даже более качественные 
характеристики:- Штапельная Длина 1-5/32 дюйма и Крепость 32–33 г/текс. Такая специализация вызвана использованием в 
возделывании только высококачественных генетических разновидностей Хлопчатника. Однако в силу нестабильности 
погодных условий в период сбора урожая Хлопчатника, бывают сезоны, когда основу урожая составляет качество волокна по 
разряду Средний (Middling), но бывает и так, что в какой-то сезон волокно вырабатывается во всех возможных сортах по 
цвету. Большинство хлопкоочистительных предприятий имеет Высокопроизводительный Инструмент (ВПИ; High Volume 
Instrument (HVI), позволяющий осуществлять контроль качества производимого хлопкового волокна покипно. Другими 
преимуществами Греческого хлопка являются крайне низкая засорённость, отсутствие медовой росы (honeydew) и близость к 
морским портам, что значительно сокращает время доставки произведённого хлопкового волокна от хлопкоочистительного 
предприятия до прядильных фабрик. Как ни странно, но нежелательные погодные условия, достаточно часто встречающиеся 
в Греции, оказывают положительный эффект на возделывание Хлопчатника – в стране крайне редко встречаются нашествия 
насекомых вредителей, приводящие к его заражению (infestation). Основным заболеванием Хлопчатника в Греции является 
лишь Вертициллиозный Вилт (Verticillium Wilt), вызываемый грибами Вэртисиллиум Далиаэ (Verticillium Dahliae). 
 
По данным на 2006 в стране действовало 40 частных хлопкоочистительных предприятий и 7 кооперативов, которым 
подвластны ещё 80 хлопкоочистительных предприятий; хотя до начала 1980-х они все входили в состав кооперативов. 
Большая часть этих предприятий оснащена современным новым оборудованием производительностью свыше 1 000 кип 
хлопкового волокна в сутки. Большинство этих предприятий сами за свой счёт закупают у фермеров собираемый ими хлопок-
сырец, джинируют его и продают прядильным фабрикам или торговцам. 
 
Серьёзные работы по селекции Хлопчатника начались в Греции ещё в 1930. Результатом этих работ стали выведенные 
превосходные, высокоурожайные скороспелые разновидности Хлопчатника, адаптированные под специфические 
климатические условия страны. А первая инбредная (inbred) разновидность Хлопчатника была запущена в массовое 
производство в середине 1960-х; она позволила увеличить урожайность почти в два раза. Среди последних (в начале 2000-х) 
научных разработок в области селекции Хлопчатника были выведения длинноволокнистых или так называемых 
длинноштапельковых (long staple varieties) Хлопчатников и с природной окраской бурого цвета разновидностей (brown colored 
varieties) этой культуры, стойких к засухе (из-за продолжающегося сокращения водных ресурсов страны), с увеличенным 
выходом волокна и с низкими затратами на возделывание. Практически все исследования в области хлопководства 
осуществляются Институтом Хлопчатника и Промышленных Растений (Cotton and Industrial Plants Institute) при НАГРЕФ 
(NAGREF) – исследовательском учреждении Министерства Сельскохозяйственного Развития и Продовольствия (Ministry of 
Agricultural Development and Food), а финансируются и Министерством Сельскохозяйственного Развития и Продовольствия и 
Министерством Развития (Ministry of Development) и внешними структурами. Основной упор в правительственной поддержке в 
соответствии с правилами финансирования Европейского Союза фокусируется на интегрированном управлении культурой 
(integrated crop management). Ххххх. 
 
Национальный Эллинистический Совет по Хлопку (HELLENIC COTTON BOARD) подобно Департаменту Сельского Хозяйства 
США ежегодно выпускает коробки с хлопковым волокном, отражающие стандартное качество местной продукции, основанное 
на Универсальных Стандартах на Хлопок. 
 
В 1990-е Греция превратилась в одного из купных мировых экспортёров хлопкового волокна. Волокно продавалось в страны 
Европы (в основном в Италию и Болгарию), Южной и Северной Африки, Южной Америки, Дальнего Востока, а также в Турцию. 
В начале 2000-х Турция стала даже покупателем № 1 Греческого хлопка, закупая порядка 120 000–150 000 тонн (т). 
Покупателем № 2 стал Египет, который импортировал порядка 50 000–60 000 т. Другими покупателями Греческого хлопка 
были также Пакистан, Вьетнам, Индонезия, Корея, Япония и Китай. 
 
Начиная с сезона 2006/07 ЕС прекратил выдачу субсидий Греческим хлопкоробам, что привело к сокращению производства 
на 10–15%. 
 
Греция является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 01 Марта 1950. 
 



 

Развитие Ситуации В Греции По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   3 000     

1926 / 27   4 000   2 000  

1927 / 28   3 000   4 000  

1928 / 29   3 000   3 000  

1929 / 30   3 000   3 000  

1930 / 31   4 000   6 000  

1931 / 32   3 000   10 000  

1932 / 33   5 000   7 000  

1933 / 34   10 000   8 000  

1934 / 35   12 000   7 000  

1935 / 36   16 000 20 000 1 000 5 000  

1936 / 37   17 000 22 000  3 000  

1937 / 38   20 000 24 000  3 000  

1938 / 39   16 000 19 000  2 000  

1939 / 40   15 000 20 000  3 000  

1940 / 41   17 000 15 000  4 000  

1941 / 42   6 000 5 000 2 000 1 000  

1942 / 43   2 000 2 000 1 000 0  

1943 / 44   2 000 2 000 0   

1944 / 45   3 000 8 000    

1945 / 46 27 000 225 6 000 13 000 3 000 9 000 6 000 

1946 / 47 52 000 214 11 000 18 000  11 000 10 000 

1947 / 48 42 000 272 12 000 19 000  3 000 5 000 

1948 / 49 45 000 259 12 000 18 000  5 000 3 000 

1949 / 50 57 000 275 16 000 21 000  9 000 7 000 

1950 / 51 77 000 332 26 000 25 000 2 000 3 000 9 000 

1951 / 52 86 000 331 29 000 24 000 5 000 0 9 000 

1952 / 53 82 000 297 24 000 23 000 6 000 0 5 000 

1953 / 54 89 000 342 30 000 26 000 6 000 0 3 000 

1954 / 55 109 000 379 41 000 25 000 15 000 2 000 7 000 

1955 / 56 166 000 367 61 000 23 000 39 000 0 6 000 

1956 / 57 160 000 320 51 000 26 000 32 000 4 000 2 000 

1957 / 58 156 000 407 63 000 29 000 27 000 5 000 14 000 

1958 / 59 163 000 384 62 000 28 000 42 000 0 6 000 

1959 / 60 135 000 424 57 000 26 000 34 000 2 000 5 000 

1960 / 61 166 000 381 63 000 30 000 33 000 2 000 7 000 

1961 / 62 208 000 470 98 000 32 000 66 000 1 000 8 000 

1962 / 63 206 000 436 90 000 34 000 52 000 2 000 13 000 

1963 / 64 231 000 405 94 000 35 000 57 000 2 000 10 000 

1964 / 65 140 000 484 68 000 38 000 36 000 10 000 13 000 

1965 / 66 136 000 551 75 000 44 000 42 000 10 000 10 000 

1966 / 67 140 000 625 88 000 46 000 48 000 12 000 16 000 

1967 / 68 138 000 698 96 000 43 000 67 000 10 000 10 000 

1968 / 69 139 000 528 73 000 45 000 40 000 20 000 18 000 

1969 / 70 149 000 750 112 000 48 000 64 000 11 000 28 000 

1970 / 71 132 000 837 110 000 52 000 72 000 11 000 18 000 

1971 / 72 131 000 888 116 000 61 000 71 000 18 000 20 000 

1972 / 73 165 000 841 139 000 77 000 58 000 20 000 41 000 

1973 / 74 147 000 738 108 000 82 000 49 000 22 000 36 000 

1974 / 75 154 000 820 126 000 90 000 24 000 23 000 69 000 

1975 / 76 136 000 954 130 000 114 000 37 000 15 000 62 000 

1976 / 77 149 000 799 119 000 125 000 17 000 18 000 57 000 

1977 / 78 183 000 838 153 000 130 000 21 000 27 000 82 000 

1978 / 79 168 000 916 153 000 143 000 28 000 15 000 75 000 

1979 / 80 136 000 763 104 000 152 000 17 000 50 000 60 000 

1980 / 81 141 000 815 115 000 147 000 13 000 60 000 69 000 

1981 / 82 126 000 950 120 000 140 000 19 000 50 000 80 000 

1982 / 83 138 000 742 102 000 148 000 9 000 62 000 87 000 

1983 / 84 168 000 762 128 000 144 000 47 000 44 000 64 000 

1984 / 85 192 000 766 147 000 160 000 38 000 69 000 72 000 

1985 / 86 209 000 780 163 000 165 000 16 000 61 000 102 000 

1986 / 87 210 000 974 205 000 178 000 73 000 46 000 92 000 

1987 / 88 202 000 859 174 000 170 000 48 000 33 000 79 000 

1988 / 89 256 000 917 235 000 165 000 85 000 43 000 96 000 

1989 / 90 280 000 956 268 000 170 000 84 000 39 000 148 000 

1990 / 91 268 000 793 213 000 150 000 86 000 17 000 119 000 

1991 / 92 233 000 890 207 000 145 000 74 000 26 000 118 000 

1992 / 93 333 000 729 243 000 140 000 120 000 15 000 98 000 

1993 / 94 356 000 888 316 000 135 000 175 000 12 000 90 000 

1994 / 95 383 000 1 016 389 000 130 000 265 000 10 000 70 000 

1995 / 96 444 000 997 443 000 132 000 275 000 9 000 87 000 

1996 / 97 428 000 704 301 000 130 000 195 000 8 000 50 000 

1997 / 98 391 000 869 340 000 125 000 187 000 6 000 76 000 

1998 / 99 417 000 855 357 000 125 000 285 000 6 000 82 000 



1999 / 00 430 000 1 013 435 000 135 000 310 000 5 000 77 000 

2000 / 01 405 000 1 040 421 000 130 000 270 000 8 000 106 000 

2001 / 02 423 000 1 028 435 000 120 000 250 000 6 000 138 000 

2002 / 03 358 000 1 049 375 000 110 000 280 000 5 000 128 000 

2003 / 04 363 000 917 333 000 100 000 247 000 7 000 121 000 

2004 / 05 375 000 1 040 390 000 95 000 321 000 3 000 98 000 

2005 / 06 363 000 1 185 430 000 80 000 356 000 6 000 98 000 

2006 / 07 300 000 1 067 320 000 69 000 269 000 5 000 85 000 

2007 / 08 300 000 950 285 000 56 000 234 000 5 000 85 000 

2008 / 09 250 000 960 240 000 43 000 220 000 4 000 66 000 

2009 / 10 234 000 919 215 000 40 000 213 000 3 000 31 000 

2010 / 11 250 000 720 180 000 35 000 147 000 4 000 34 000 

2011 / 12 300 000 933 280 000 25 000 239 000 4 000 54 000 

2012 / 13 279 000 887 248 000 21 000 238 000 4 000 46 000 

2013 / 14 249 000 1 190 296 000 20 000 280 000 3 000 45 000 

2014 / 15 271 000 1 007 273 000 20 000 254 000 4 000 48 000 

2015 / 16 240 000 908 218 000 19 000 209 000 6 000 45 000 

2016 / 17 211 000 1 009 213 000 18 000 221 000 6 000 24 000 

2017 / 18 243 000 906 220 000 16 000 234 000 7 000 0 

2018 / 19 277 000 1 001 277 000 16 000 295 000 7 000 146 000 

2019 / 20 291 000 1 219 355 000 16 000 319 000 7 000 173 000 

2020 / 21 286 000 1 121 321 000 16 000 325 000 7 000 159 000 

2021 / 22 272 000 1 121 305 000 16 000 300 000 7 000 154 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
GREECE 
THE HELLENIC REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  GR/GRC/300 
Territory:   131 957 km

2
 (50 949 sq. miles) 

Population:  10 934 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Athens (Athinai) 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Modern Greek (Ellenika) is the official language. English, French, German and Italian are also spoken by 
most people connected with tourism. 
Electricity:  220V 50c AC, 110v DC in a few districts. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Epiphany, variable (March) – Shrove Monday (Orthodox Lent 
Monday), March 25 – Feast Of The Annunciation (Proclamation Of Independence (1821)), variable (April/May) – Orthodox Good Friday 
and Orthodox Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (June) – Day Of The Holy Spirit, August 15 – Assumption Day, October 28 
– Ochi Day (National Day), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.greece.gov.gr, www.primeminister.gr, www.mfa.gr 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

BAYER CROPSCIENCE 
C/O BAYER HELLAS AG 
18-20 Sorou Street, Maroussi, 
GR-145 71 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-6166000 
Fax: +30-210-6109100 
http://www.fibermax.com.gr, www.bayercropscience.com 
E-mail:  
 
CARGO CONTROL GREECE 
122 Tatoiou Street And Parthenonos, Nea Erythrea, 
PO Box 52806, 
GR-145 71 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-8001576 
Fax: +30-210-8073156 
http://www.carcon.com 
E-mail:  

 
COTTON AND INDUSTRIAL PLANTS INSTITUTE 
National Agricultural Research Foundation (NAGREF) 
Sindos Industrial Area, 
GR-574 00 Thessaloniki, GREECE 
Tel.: +30-2310-796512, 799444 
Fax: +30-2310-796513 
http:// 
E-mail: ok31944@otenet.gr 

 
DIRECTORATE OF ARABLE CROPS AND INDUSTRIAL 
PLANTS 
Ministry of Rural Development and Food 

22 Menandrou Street, 
GR-105 52 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-2125131 
Fax: +30-210-5245195 
http://www.minagric.gr 
E-mail: idrossinou@minagric.gr, me22u150@minagric.gr, 

ok31944@compulink.gr 

 
HELLENIC COTTON ASSOCIATION OF GINNERS AND 
EXPORTERS 
Visiting Address:- c/o National Union and Exporting Cotton Ginning 
Dodecanese 7, 
GR-546 29 Thessaloniki, GREECE 
Mailing Address:- c/o Association of Thessalian Enterprises (STHEV), 
Leof. Karamanli & Industry, 
GR-414 48 Larissa, GREECE 
Tel.: +30-2410-555507 
Fax: +30-2410-555509 
http://www.hca.org.gr 
E-mail: info@hca.org.gr 
 
HELLENIC COTTON BOARD 
150 Syngrou Avenue, 
GR-176 71 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-9225011-5, 9226706, 9232271, 9243675 
Fax: +30-210-9243676 
http:// 
E-mail: cotton@otenet.gr 

 



MINISTRY OF RECONSTRUCTION OF PRODUCTION, 
ENVIRONMENT AND ENERGY RURAL DEVELOPMENT 
Acharnon 2, 
GR-101 76 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-2124000, 2125508 
Fax: +30-210-5249097 
http://www.minagric.gr 
E-mail: ax5u004@minagric.gr, ax2u114@minagric.gr 
 
MONSANTO HELLAS EPE 
29 Michalakopoulou Street, 
GR-11528 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-7259435 
Fax: +30-210-7259439 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
PIONEER HI–BRED HELLAS SA 
15 Fleming Alexandrou Street, Nea Filothei, 
GR-151 23 Marousi Attica, GREECE 
Tel.: +30-21-06801018, 06800741 
Fax: +30-21-06801018 
http://www.pioneerhi-bred.gr, www.cottonbest.eu 
E-mail: athens.hellaseed@pioneer.com 
 
PLANT PROTECTION SERVICE 
3-5 Ippokratous Street, 
GR-101 64 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-3615394 
Fax: +30-210-3617103 
http:// 
E-mail:  

 
ROMILOS J. DAVELOPOULOS MARITIME & COMMERCIAL CO 
19 N Kountouriotou Street, 
GR-546 25 Thessaloniki, GREECE 

Tel.: +30-2310-530050 
Fax: +30-2310-540096 
http://www.davelopoulos.gr 
E-mail: davelopoulos@the.forthnet.gr 
– 2 Iasonos Street & Akti Miaouli, 
GR-185 37 Piraeus, GREECE 
Tel.: +30-210-4521784, 4526006 
Fax: +30-210-4522897 
http://www.davelopoulos.gr 
E-mail: info@davelopoulos.gr 
 
SGS GREECE SA 
Panagi Tsaldari 10 & Thisvis, 
PO Box 42020 Peristeri, 
GR-121 32 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-5720777 
Fax: +30-210-5720045, 5720065 
http://www.gr.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs@hol.gr 

 
UNION OF HELLENIC CHAMBER OF COMMERCE AND 
INDUSTRY 
7 Akadimias, 
GR-106 71 Athens, GREECE 
Tel.: +30-210-3625630, 3632702 
Fax: +30-210-3622320 
http://www.uhcci.gr 
E-mail: hellas@uhcci.gr 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (GREECE) SA (WIS) 
2

nd
 Km ONR Velesino-Volos, 

GR- 375 00 Velestino-Magnisia, GREECE 
Tel.: +30-24250-24215, 24216 
Fax: +30-24250-34217 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: gre-management@wakefieldinspection.com 

 
 
ГРУЗИЯ 

 
Во времена бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР) в Грузинской ССР хлопководство было развито в 
Аджарской АССР, однако с 1958 оно было прекращено. 
 
Грузия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 14 Июня 2000. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Грузии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 / 14 7 500  
 
 

    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1925 / 26 7 300 4.7 ц/га ХС 
 

3 430 ХС 
    

1926 / 27 8 700 3.5 ц/га ХС 
 

3 030 ХС 
    

1927 / 28 5 100 6.4 ц/га ХС 
 

3 300 ХС 
    

1928 / 29 6 200 3.9 ц/га ХС 
 

2 400 ХС 
    

1929 / 30 8 300 3.5 ц/га ХС 
 

2 900 ХС 
    

1930 / 31 11 300 2.6 ц/га ХС 
 

2 900 ХС 
    

1931 / 32 19 900 5.2 ц/га ХС 
 

10 290 ХС 
    

1932 / 33 19 400 1.8 ц/га ХС 
 

3 550 ХС 
    

1933 / 34 18 600 3.0 ц/га ХС 
 

5 610 ХС 
    

1934 / 35 8 200 5.9 ц/га ХС 
 

4 850 ХС 
    



1935 / 36   
 

4 700 ХС 
    

1936 / 37   
 

4 190 ХС 
    

1937 / 38 4 100  
 
 

    

        

1940 / 41 –       

        

1945 / 46 –       

1946 / 47 1 000 16 ц/га ХС 
 

1 550 ХС 
    

1947 / 48 1 000 14 ц/га ХС 
 

1 735 ХС 
    

1948 / 49 2 000 12 ц/га ХС 
 

2 000 ХС 
    

1949 / 50 2 000 10 ц/га ХС 
 

2 000 ХС 
    

1950 / 51 2 500 14 ц/га ХС 
 

3 000 ХС 
    

1951 / 52 2 000 14 ц/га ХС 
 

4 000 ХС 
    

1952 / 53 2 000 12 ц/га ХС 
 

3 000 ХС 
    

        

1986 / 87    25 000    

1987 / 88    24 000    

1988 / 89    24 000    

1989 / 90    21 000    

1990 / 91    19 000    

1991 / 92    15 000  14 000 2 000 

1992 / 93    11 000  11 000 2 000 

1993 / 94    2 000  2 000 1 000 

1994 / 95    1 000  0 1 000 

1995 / 96    1 000  1 000 1 000 

1996 / 97    1 000  1 000 1 000 

1997 / 98    1 000  1 000 1 000 

1998 / 99    1 000  1 000 1 000 

1999 / 00    1 000   0 

2000 / 01       0 

2001 / 02       0 

2002 / 03       0 

2003 / 04       0 

2004 / 05       0 

2005 / 06       0 

2006 / 07       0 

2007 / 08       0 

2008 / 09       0 

2009 / 10       0 

2010 / 11        

2011 / 12        

2012 / 13        

2013 / 14        

2014 / 15        

2015 / 16        

2016 / 17        

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 
 
GEORGIA 
THE REPUBLIC OF GEORGIA (officially) 

ISO Code:  GE/GEO/268 
Territory:   69 700 km

2
 (26 911 sq. miles) 

Population:  3 969 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Tbilisi 
National Currency: Lari (ISO Code: GEK/268), GEK1=100Tetri 

Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 200 Lari. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 25, 50 Tetri. 1, 2, 10, 50 Lari. 
Language:  Georgian is official language. Abkhazian, Ossetian and Russian are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 07 – Orthodox Christmas, January 19 – Orthodox Epiphany, March 
08 – International Women’s Day, March 13 – Mothers Day, April 09 – Memorial Day, variable (April/May) – Orthodox Easter Monday 
(Remembrance Of The Dead), May 09 – Victory Day, May 26 – Independence Day, August 24 – Constitution Day, August 28 – 
Mariamoba (Day Of The Virgin), October 14 – Svetitskhovloba (Georgian Orthodox Festival), November 23 – Giorgoba (St George’s 
Day). 
Web-site:  http://www.government.gov.ge, www.presidpress.gov.ge, www.parliament.ge 



 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASTROS 
Stalin Embankment 30/79, 
Poti, 384690 GEORGIA 
Tel.: +995-493-225550 
Fax: +995-493-225550 
http://www.ahlers.com 
E-mail:  

 
GEORGIAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Prospekt Chavchavadze 11, 
Tbilisi, 0112 GEORGIA 
Tel.: +995-32-293375 
Fax: +995-32-235760 
http://www.gcci.org.ge 
E-mail: ktm@ean.kheta.ge 

 
GEORGIAN RAILWAY 
Prospekt Tamar Mepe 15, 
Tbilisi, 0112 GEORGIA 
Tel.: +995-32-950716, 952527 
Fax: +995-32-952527 
http://www.railway.ge 
E-mail: satvirto@railway.ge 

 
GEORGIAN TRANS EXPEDITION LTD 
Chikobava Street 24, 
Tbilisi, 0102 GEORGIA 
Tel.: +995-32-956369, 957935, 959132 
Fax: +995-32-001298, 956369 
http://www.gte.ge 
E-mail: gte@gte.ge 
– Alleia Kokaya 1, 
Poti, 384690 GEORGIA 
Tel.: +995-493-222717, 222719 
Fax: +995-493-222593, 222717 
E-mail: potigte@gte.ge 

 
GRUZZHELDOREXPEDITSIYA 
Prospekt Tamar Mepe 15, 
Tbilisi, 0112 GEORGIA 
Tel.: +995-32-993824, 993864 
Fax: +995-32-953665 
http:// 
E-mail:  

 
PORT OF POTI 
D. Agmashenebeli Street 52, 
PB 4401, 
Poti, 384690 GEORGIA 
Tel.: +995-493-220660, 293201 
Fax: +995-493-220688, 222688, 293201 
http://www.potiport.com 
E-mail: mail@potiport.com 

 
POTIVNESHTRANS LTD 

V. Gegidze Street 19, 
Poti, 4401 GEORGIA 
Tel.: +995-493-270092, 270093 
Fax: +995-493-270091 
http://www.pvtltd.ge 
E-mail: contact@pvtltd.ge 

 
SGS GEORGIA LTD 
HEADQUARTERS 
Gogol’ Street 42, 
Batumi, 384502 GEORGIA 
Tel.: +995-422-270642, 270646 
Fax: +995-422-270642, 270646 
http://www.sgs.com 
E-mail:  
– Agmashenebeli Street 61, 
Poti, 4400 GEORGIA 
Tel.: +995-493-223031, 270880 
Fax: +995-493-223031, 270880 
http://www.sgs.com 
E-mail:  
– Dekabristov Street 2, 
Tbilisi, 0114 GEORGIA 
Tel.: +995-32-253514 
Fax: +995-32-253515 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
STATE INSPECTION ON PLANT QUARANTIN 
Prospekt Chavchavadze 82, 
Tbilisi, 0162 GEORGIA 
Tel.: +995-32-220418, 234053 
Fax: +995-32- 
http:// 
E-mail:  

 
TRANS GEORGIA AND CO. 
Khidi Street 1, 
Tbilisi, 0100 GEORGIA 
Tel.: +995-32-923004, 984762, 985332 
Fax: +995-32-923004, 984762, 985332 
http:// 
E-mail: transgeo@access.sanet.ge 
– Chavchavadze 90, 
Batumi, 384500 GEORGIA 
Tel.: +995-422-274846 
Fax: +995-422-274846 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES POTI 
Alleia Kokaya 1, 
Poti, 384690 GEORGIA 
Tel.: +995-493-222896 
Fax: +995-493-222517, 222896 
http:// www.wiscontrol.com 
E-mail: wispoti@access.sanet.ge 

 
 
ДАНИЯ 

 
Дания является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 28 Мая 1950. 
 

 

Развитие Ситуации В Дании По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      5 000  

1927 / 28      3 000  

1928 / 29      5 000  



1929 / 30      5 000  

1930 / 31      6 000  

1931 / 32      6 000  

1932 / 33      6 000  

1933 / 34      8 000  

1934 / 35      8 000  

1935 / 36    7 000  8 000  

1936 / 37    9 000  9 000  

1937 / 38    8 000  9 000  

1938 / 39    8 000  9 000  

1939 / 40    7 000  7 000  

1940 / 41    3 000  50 000  

1941 / 42      1 000  

1942 / 43      1 000  

1943 / 44        

1944 / 45    1 000    

1945 / 46    6 000  62 000 2 000 

1946 / 47    7 000  72 000 3 000 

1947 / 48    7 000  88 000 2 000 

1948 / 49    7 000  71 000 2 000 

1949 / 50    10 000  99 000 2 000 

1950 / 51    10 000  11 000 3 000 

1951 / 52    10 000  10 000 3 000 

1952 / 53    10 000  10 000 2 000 

1953 / 54    9 000  9 000 2 000 

1954 / 55    9 000  9 000 2 000 

1955 / 56    8 000  7 000 1 000 

1956 / 57    9 000  10 000 2 000 

1957 / 58    8 000  9 000 2 000 

1958 / 59    8 000  8 000 2 000 

1959 / 60    9 000  10 000 3 000 

1960 / 61    10 000  10 000 3 000 

1961 / 62    9 000  9 000 2 000 

1962 / 63    10 000  9 000 2 000 

1963 / 64    10 000  10 000 2 000 

1964 / 65    9 000  10 000 2 000 

1965 / 66    7 000  6 000 1 000 

1966 / 67    7 000  6 000 1 000 

1967 / 68    7 000  7 000 1 000 

1968 / 69    4 000  4 000 1 000 

1969 / 70    3 000  3 000 1 000 

1970 / 71    2 000  2 000 1 000 

1971 / 72    3 000  3 000 1 000 

1972 / 73    2 000  2 000 1 000 

1973 / 74    3 000  3 000 1 000 

1974 / 75    2 000  1 000  

1975 / 76    2 000  2 000 1 000 

1976 / 77    3 000  3 000 1 000 

1977 / 78    4 000  4 000 1 000 

1978 / 79    2 000  2 000 1 000 

1979 / 80    2 000  2 000 1 000 

1980 / 81    2 000  2 000 0 

1981 / 82    2 000  2 000 0 

1982 / 83    2 000  2 000 0 

1983 / 84    2 000  2 000 0 

1984 / 85    2 000  2 000 0 

1985 / 86    2 000  2 000 0 

1986 / 87    2 000  2 000 1 000 

1987 / 88    2 000  2 000 1 000 

1988 / 89    2 000 0 3 000 1 000 

1989 / 90    3 000  3 000 1 000 

1990 / 91    3 000 0 3 000 1 000 

1991 / 92    4 000 0 4 000 1 000 

1992 / 93    4 000 0 5 000 2 000 

1993 / 94    4 000 0 5 000 2 000 

1994 / 95    5 000 0 5 000 2 000 

1995 / 96    5 000  5 000 2 000 

1996 / 97    4 000  3 000 1 000 

1997 / 98    4 000  4 000 1 000 

1998 / 99    4 000  4 000 1 000 

1999 / 00    2 000  2 000 1 000 

2000 / 01    2 000  2 000 1 000 

2001 / 02    0   0 

2002 / 03    0    

2003 / 04        

2004 / 05        

2005 / 06        

2006 / 07        

2007 / 08        

2008 / 09        



2009 / 10        

2010 / 11        

2011 / 12        

2012 / 13      0  

2013 / 14    0  0  

2014 / 15    0  0  

2015 / 16    0  0  

2016 / 17    0  0  

2017 / 18    0  0  

2018 / 19    30 0 50  

2019 / 20        

2020 / 21    40 0 60  

2021 / 22    40 0 60  
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
DENMARK (DANMARK) 
THE KINGDOM OF DENMARK (officially) 

ISO Code:  DK/DNK/208 
Territory:   43 094 km

2
 (16 639 sq. miles) 

Population:  5 682 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Copenhagen (København) 
National Currency: Kroner (ISO Code: DKK/208), DKK1=100Øre 
 Notes:  50, 100, 200, 500, 1000 Kroner. 
 Coins:  50 Øre. 1, 2, 5, 10, 20 Kroner. 
Language:  Danish is the official language. English, French and German are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. On many campsites, 110-Volt power plugs are 
also available. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Maundy Thursday, Good Friday and Easter Monday, 
variable (April/May) – General Prayer Day, May 01 – Labor Day, variable (May) – Ascension Day, Whit Monday, June 05 – Constitution 
Day (1849), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.kongehuset.dk, www.stm.dk, www.denmark.dk 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

DANISH CHAMBER OF COMMERCE 
Boersen, 
DK-1217 Copenhagen K, DENMARK 
Tel.: +45-33950500 
Fax: +45-33325216 
http://www.commerce.dk 
E-mail: handelskammeret@commerce.dk 

 
DANSKE STATSBANER 
(Danish Railways) 
Sovgade 40, 
DK-1349 Copenhagen K, DENMARK 
Tel.: +45-33-140400, 540852, 544222 
Fax: +45-33-544240 
http://www.dsb.dk 
E-mail: blk@dsb.dk 

 

PLANTEDIREKTORATET 
LANDBRUGSMINISTERIET, TILSYNSDIVISONEN, 
Skovbrynet 20, 
DK-2800 Lyngby, DENMARK 
Tel.: +45-45-966600 
Fax: +45-45-966610 
http:// 
E-mail:  

 
SGS DANMARK AS 
Nitivej 10B, 
PO Box 26, 
DK-2000 Frederiksberg Copenhagen, DENMARK 
Tel.: +45-33-933300 
Fax: +45-33-933301 
http://www.scandinavia.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.denmark@sgs.com

 
 
ЕГИПЕТ 

 
Хлопок играет первостепенную роль в сельском хозяйстве Египта, являясь одним из серьёзных источников твёрдой валюты 
для национального дохода страны. Кроме того, благодаря хлопку в стране решается вопрос занятости населения, которое 
вовлекается в производство, переработку, перевалку и экспорт этого вида сырья. В силу погодных условий и местных типов 
земель в Египте получил наибольшее распространение длинноволокнистый или так называемый Хлопок с Длинным 
Штапельком (Long Staple Сotton) и Хлопок с Экстра Длинным Штапельком (Extra Long Staple cotton). Селекционные Сорта (или 
Разновидности (Varieties)) такого Хлопчатника в настоящее время имеют общее название Гиза (Giza). 
 
Несмотря на то, что остатки одежды из хлопка, найденные учёными при раскопках на территории Египта, датируются весьма 
давними временами, вопрос о происхождении и начале возделывания Хлопчатника в Египте остаётся открытым. Волокно, 
практически на исключительной основе использовавшееся при изготовлении одежды и прочей утвари, было льняным. Даже 
ткани, которыми оборачивали многочисленные мумии, после исследования под микроскопом оказались льняными. Некоторые 
учёные предполагают, что незначительное возделывание Хлопчатника в начале XIII века осуществлялось в качестве 
декоративного садоводства (ornamental gardening), и, кстати, даже в XVII веке его завозили в Египет из других регионов мира. 
Древний, как и сама история Египта, Хлопчатник стал широко возделываться в нём лишь с XIX века. Местная 
сельскохозяйственная прослойка населения – фаллах (fallah; в единственном числе) или фаллахин (fallahin; во 
множественном числе), по сути являвшаяся мелким крестьянским людом, в крайне малых количествах издавна выращивала 
Хлопчатник Селекционного Сорта Руми (Rumi Cotton). Вместе с тем коммерческое широкомасштабное возделывание 
Хлопчатника в Египте началось с того, что в 1819 Оттоманский (или Османский) Правитель (Khedive или Governor) Египта 
Муаммад Али Паша аль-Масуд ибн Ага (Muhammad Ali Pasha al-Mas’ud ibn Agha; 1769–1849), освободивший Египет от 
Французской оккупации под предводительством Наполеона (Napoleon) и считающийся основателем современного Египта, 



получил от Французского промышленника, текстильного инженера Господина Люи Алекси Жумэля (Monsieur Louis Alexis Jumel; 
1785–1823 (или 1828)), прибывшего в Египет в 1817 по приглашению и предложению Правителя стать директором 
планировавшейся прядильно-ткацкой фабрики, Хлопковое Дерево (Cotton Tree), относившееся к Эфиопскому Селекционному 
Сорту (или Разновидности) Хлопчатника (Ethiopian Cotton Variety) и обнаруженное им близ Каира в частном саду Турецкого 
офицера Махо Бэя (Mahò Bey) из армии Правителя Египта. Люи Алекси Жумэль взял у Махо Бэя небольшое количество семян 
этого Хлопчатника, собрал и изучил все необходимые сведения от этого Турецкого офицера, произвёл расчёты по проекту 
начала возделывания Хлопчатника, сулившему получение порядка 20 000 Долларов США, и попытался убедить Муаммада 
Али Пашу в том, что возделывание этой культуры позволит совершить настоящий переворот в сельском хозяйстве Египта. 
Правитель Египта согласился, попросив от Француза меньшего в денежном эквиваленте, но более твёрдого результата в 
плане получения. Таким образом в 1820 Люи Алекси Жумэль, ассоциировав себя с местным купцом (local merchant), взял 
небольшой участок земли в деревне Матарея (village of Matareyya) недалеко от Обелиска Гелиополиса (Obelisk of Heliopolis) 
(ныне пригород Каира) и развёл на нём небольшую хлопковую плантацию. Первый выращенный урожай Хлопчатника, 
позволил выработать всего 3 кипы (почти 1 тонну) хлопкового волокна. Жумэль поспешил отправить их прядильщикам в 
Северо-Восточный Итальянский порт города Триест (Trieste). Отзывы Итальянцев, получивших и переработавших полученное 
волокно высочайшего качества, убедили и вдохновили Правителя Египта дать Господину Жумэлю указания значительно 
увеличить площадь хлопковых плантаций. В результате в 1821 ему удалось получить около 200 тонн, а в 1822 – около 1 500 
тонн хлопка-сырца. Полученное из нового урожая волокно было заметно тонким, но менее однородным и менее чистым, 
нежели в предыдущие два года. Отчасти это было вызвано тем, что имевшиеся в распоряжении в деревне грубые (rude) 
прессы оказались дефектными. Александрийские купцы поставили Жумэлю гидравлические прессы, с помощью которых 
волокно подверглось повторному прессованию. А в 1823 урожай Хлопчатника составил около 10 000 тонн хлопка-сырца. 
Спустя всего несколько лет, из выращиваемого в Египте Хлопчатника стало вырабатываться уже менее тонкое, хотя более 
чистое и по-прежнему качественное волокно. Это навело на мысль заняться селекцией и скрестить местный сорт Хлопчатника 
с каким-нибудь заморским. В результате в 1825 наряду с уже местным Хлопчатником был впервые высажен Хлопчатник из 
Морских Островов (Sea Island Cotton), семена которого в качестве эксперимента были специально завезены из Центральной 
Америки. Американский Хлопчатник также имел тонкое и длинное волокно высочайшего качества. Посредством скрещивания 
этих двух Хлопчатников в Египте появился свой новый сорт, прозванный Жумэлевским (Jumel) в честь его создателя – 
Француза Люи Алекси Жумэля. Получаемое из него волокно оказалось превосходного качества. Однако, в отличие от 
Хлопчатника с коротким штапельком, возделывание Хлопчатника с длинным штапельком (в данном случае с Жумэлевским 
Хлопком) нуждалось в орошении, для которого, в свою очередь, требовались отводные от рек каналы. И тут выяснилось, что к 
Северу от Каира в так называемом Нижнем Египте (Lower Egypt), в регионе Шаркия (Sharqia или Sharqiya) и особенно в 
районах вдоль Реки Дамьета (Damietta) (или Думьят (Dumyat)) – Восточного ответвления (branch) Реки Нил в её дельте – 
климатические, почвенные условия и возможности орошения были наиболее благоприятны для возделывания Хлопчатника. 
Местных крестьян, возделывавших там в мизерных количествах Хлопчатник Селекционного Сорта Руми (Rumi Cotton Variety), 
пришлось долго убеждать в целесообразности возделывания нового Селекционного Сорта, несмотря на то, что их старый 
сорт продавался по цене 90 Пиастров за кантар (90 Piastres (Pts.) the qantar) (или 144 Доллара США за тонну), а новый – за 
300 Пиастров за кантар (или 480 Долларов США за тонну), то есть дороже в три с лишним раза (примечания:- на тот момент 1 
Доллар США стоил 12.50 Пиастров; а 1 кантар равен 50 килограммам). 
 
При правлении в Египте Муаммада Али Паши возделывание Хлопчатника стало популярным среди владельцев земли 
(landowners), шейхов (shaikhs) и умадов (umad) – местной правящей элиты (local ruling elite), которые могли позволить себе 
финансировать выращивание этой культуры, тщательным образом собирать её урожай и наблюдать за классификацией 
хлопкового волокна, чтобы не быть обманутыми нерадивыми правительственными агентами, наровившими неверно 
классифицировать его для уплаты за такое волокно меньшей денежной суммы. А цены на хлопок диктовали именно эти 
агенты, скупавшие его у населения для дальнейшей перепродажи на внешних рынках. Мелкий крестьянский люд предпочитал 
выращивать Хлебные Злаки (Cereals), которые требовали меньших человеческих усилий и приносили приличную прибыль в 
любой год. А возделывание Хлопчатника требовало от них больших усилий, нежели Пшеница (Wheat), Дура (Dura) (или 
Зерновое Сорго (Grain Sorghum)) или Ячмень (Barley). В местных условиях выращивания Хлопчатник нуждался в поливах 
каждые 12 дней, а для постоянно хорошей урожайности – и в севообороте через каждые 2–3 года, при этом производилось 
выкорчёвывание корней Хлопчатника до высевания нового урожая. В 1823 Египетские хлопкоробы получали за 
вырабатываемое хлопковое волокно по 200 Пиастров за кантар (или 320 Долларов США за тонну). В среднем 1 фаддан 
(faddan; 1 фаддан равен 0.698 896 гектара) в чистом виде приносил им в зависимости от плодородия почвы (richness of the 
soil) от 400 до 500 Пиастров (или от 45.787 до 57.233 Долларов США с одного гектара). Однако, чтобы их заработать 
необходимо было и вложить не мало средств и усилий, что бедняцкие крестьянские слои населения Египта не могли себе 
этого позволить. В следующем 1824 хлопковое волокно оценивалось в 212.50 Пиастров за кантар (или 340 Долларов США за 
тонну). Возделывание нового Селекционного Сорта Хлопчатника под названием Жумэлевский (Jumel) поначалу стало 
стремительно распространяться среди местных богатых хлопкоробов. Очень скоро Египетский хлопок завоевал популярность 
среди Европейских прядильщиков, и в особенности в Ланкашире (Lancashire), Англия, где местные прядильщики имели самое 
передовое машинное оборудование, позволявшее перерабатывать столь тонкое и при этом очень качественное хлопковое 
волокно. Достаточно привести, наверное, такой факт, что в 1827 Жумэлевское хлопковое волокно из Египта в Марселе 
(Marseille; город на Юге Франции) продавался в 4 раза дороже любого другого хлопкового волокна. В 1828 местным 
хлопкоробам удалось произвести 59 200 кантаров (или 2 960 тонн) Жумэлевского хлопкового волокна, которое из-за 
коньюнктуры рынка было продано лишь по 162.50 Пиастров за кантар (или 260 Долларов США за тонну). И цена на волокно 
продолжила снижение в результате чего в 1830-е из-за укрепления курса Доллара США (1 Доллар США стоил уже 16–17 
Пиастров) Жумэлевское хлопковое волокно на местном рынке оценивалось всего в 160–170 Пиастров за кантар (или 200–213 
Долларов США за тонну). Но несмотря на это спрос на этот хлопок был высокий, продавался он хорошо, но по-прежнему 
возделывался лишь крупными богатыми крестьянами. Для увеличения производства и вовлечения в возделывание этого 
Селекционного Сорта Хлопчатника бедняцих крестьянских хозяйств власти Египта решили предоставлять им кредиты; однако 
и этот шаг не сподвиг на возделывание Хлопчатника бедняков, и так работавших как батраки (field hand). А при снизившихся 
на хлопок цены они возмущались ещё и из-за того, что им приходилось трудиться намного больше вследствие специфики 
условий местного возделывания Хлопчатника. Давление властей на эту часть крестьян привело к тому, что бедняки в надежде 
‘отвертеться’ от навязываемой им работы начали заниматься банальным саботажем:- они выкорчёвывали растения и совсем 
не оказывали внимания Хлопчатнику в период его роста; в результате растения либо погибали, либо приносили мизерный 
урожай. Но спустя 3 года, цена на Жумэлевский хлопок на местном рынке вновь вернулась к 300 Пиастрам за кантар (или 300 
Долларов США за тонну; 1 Доллар США в тот момент стоил 20 Пиастров); и 1 фаддан (faddan; 1 фаддан равен 0.698 896 
гектара) в чистом виде стал приносить хлопкоробам в среднем 600–700 Пиастров (или 42.93–50.08 Долларов США с одного 



гектара). В 1844 местным хлопкоробам удалось произвести 153 363 кантаров (или 7 668 тонн) Жумэлевского хлопкового 
волокна, которое было продано уже по 360 Пиастров за кантар (или 360 Долларов США за тонну). В результате повышения 
стоимости хлопка его возделывание постепенно приобрёло популярность и среди мелких местных крестьян. После 
проведённых государством в Дельте Нила ирригационных работ мелкий крестьянский люд стал выращивать там и Хлебные 
Злаки и Хлопчатник. Производство Хлебных Злаков за счёт орошения выросло в 3–4 раза в сравнении с уровнем начала 1820-
х, но при этом Египет стал вывозить в одну только Англию к 1840 хлопкового волокна на сумму, превышавшую в 10 раз 
стоимость Хлебных Злаков, также вывозившихся из Египта в Англию. Мало того, свыше 500 000 фадданов (или 350 000 
гектаров) посевных земель в Дельте Нила за счёт орошения в летний период позволили выращивать на них различные 
сельскохозяйственные культуры по 2 и 3 урожая в год, а той же Дуры (или Зерновое Сорго), являвшейся основным рационом 
(staple diet) местных жителей, – вообще несколько урожаев в год. В итоге благодаря всему этому Хлопчатник как культура 
навсегда прижился в Египте. 
 
Развитие ситуации с производством и вывозом в 1820–1830-е Египетского хлопкового волокна достаточно наглядно 
отображает статистика тех времён, приводимая в двух таблицах. 
 

Вывоз Египетского Хлопкового Волокна, в кипах 

ГОД 

МЕСТО НАЗНАЧЕНИЯ 

ИТОГО Марсель, 
Франция 

Англия Мальта 
Триест, 
Италия 

Ливорно, 
Италия 

Голландия Россия 
Генуя, 
Италия 
Gênez 

Испания 
Прочие 
Порты 

1822 118 135  150 60     78 541 

1823 6 616 4 529 400 3 722 1 630   1 124  48 18 069 

1824 54 938 48 160 2 313 19 566 19 567 897 400 1 181 268 989 148 276 

1825 29 391 87 808 414 9 639 3 244 5 094 1 978   109 137 677 

1826 58 515 37 072 2 396 19 354 2 194 3 134 1 506   414 124 585 

1827 75 518 21 165 110 18 792 2 610 2 000 410 2 110 500  123 215 

1828 31 958 31 746  28 208 200 1 050  175 1 000 63 94 327 

1829 13 205 27 962 250 3 921 7 750 605   1 194  54 887 

1830 12 356 11 821  20 335 383 834     45 729 

1831 36 408 36 074 2 015 47 783 1 648 1 900  504   127 024 

1832 26 171 38 089  44 778 665 1 562    688 111 953 

1833 36 777 2 569  43 031 348  612 260  715 84 312 

1834 14 969 2 038  16 244       33 251 

1835 33 812 31 709  32 362 424 150    45 98 502 

1836 44 119 17 864 25 49 958 1 373 550 162    114 051 

1837 35 955 42 495  56 169 725  680 660  3 136 687 

 

Привозы Длинноволокнистого Хлопка В Некоторые Порты Марселя, Франция И Англии, в кипах 

ГОД 
ПОРТ МАРСЕЛЯ (MARSEILLE), ФРАНЦИЯ ПОРТЫ АНГЛИИ 

Египетский Жумэлевский 
(Jumel) 

Американский Из Морских 
Островов (Sea Island) 

Египетский Жумэлевский 
(Jumel) 

Американский Из Морских 
Островов (Sea Island) 

1826 35 439  2 194  

1827 75 457 24 21 115 50 

1828 31 850 135 31 676 70 

1829 12 289 916 19 107 13 885 

1830 9 633 2 723 8 250 3 571 

1831 36 163 245 31 346 4 728 

1832 25 721 450 33 259 4 830 

1833 34 687 2 090 2 319 250 

1834 14 190 656 2 028  

1835 32 704 108 30 804 905 

1836 43 707 412 16 263 1 601 

1837 35 681 284 38 445 4 050 

1838     

1839 12 680  15 274  

1840 15 768  28 981  

 
В 1835 производство волокна из Хлопчатника Селекционного Сорта Жумэлевский составило 21 300 тонн. 
 
В 1850-х ежегодное производство хлопкового волокна составляло в среднем 25 000 тонн (т), из которых 15 000 т закупались 
Англией, 4 000 т – Францией, а остальные – Швейцарией и Германией. 
 
В 1860 Египет поставил во Францию в общей сложности 7 830 тонн хлопкового волокна, полученного из Жумэлевского 
Хлопчатника, на сумму 4.4 миллиона Франков. В 1861, вследствие начала Американской Гражданской Войны (American Civil 
War; 1861–1865) и вызванных её перебоев в поставках хлопка из США в Европу, вывоз Египетского волокна во Францию 
удвоился до 1 491 тонны на 8.9 миллионов Франков. Египет произвёл в 1862 70 000 тонн хлопкового волокна. 
 
Ещё с 1840 и вплоть до начала Американской Гражданской Войны доля привоза Англией хлопкового волокна из Соединённых 
Штатов Америки составляла порядка 80%. Такая по сути монопольная зависимость от урожаев Хлопчатника в одной лишь 
стране тревожила Английских текстильщиков. Начавшиеся в 1861 сбои в поставках Американского хлопкового волокна на 
Английский рынок, вызванные блокадой Южных портов в США вследствие Американской Гражданской Войной между Севером 
и Югом, привели к острой нехватке хлопка, взлёту цен на него. Например, в 1964 цены на хлопковое волокно на рынке в 
Ливерпуле, Соединённое Королевство в 4 раза превышали цены, действовавшие в 1860. Столь острый дефицит хлопкового 
волокна и невероятно высокие цены на него вынудили Англичан вложиться в расширение хлопководства в Египте на землях в 
дельте Реки Нил (Nile River). Такое взаимодействие помогло Египетским хлопкоробам получить весьма хорошую прибыль и 
доступ на развитый рынок хлопкового волокна в Соединённом Королевстве, а Англичане ещё больше заинтересовались 
взаимодействием с Египтянами, полностью осознав какое особое волокно с длинным штапельком, великолепной тониной и 



крепостью вырабатывается из выращиваемого в Египте Хлопчатника. По сути Американская Гражданская Война послужила 
толчком для массового развития хлопководства в Египте; мало того, с 1861 по 1866 страна пережила экономический 
переворот (economic revolution). Некоторые специалисты хлопкового рынка заявляли тогда, что если бы не Американская 
Гражданская Война, Египту потребовалось бы не менее 50 лет для достижения того уровня производства хлопка, который был 
достигнут им уже в 1865, то есть всего за несколько лет. В этом была ещё и большая заслуга тогдашнего правительства 
страны, осознавшего возникшую на мировом рынке хлопка, подстроившегося под неё и поддержавшего местных хлопкоробов 
закупкой для них техники для точного посева, орошения, обработки семян, очистки и упаковывания (machinery for planting, 
irrigation, seeding, cleaning and packing). Разразившаяся тогда в Египте хлопковая лихорадка (cotton fever), схожая в чём-то с 
тем, что пережили в США, спустя полвека, в 1917–20 Аризонские хлопкоробы, помогла зародиться, быстро расшириться, 
утвердиться и устоять новой хлопковой отрасли сельского хозяйства страны. Этому способствовало отличное качество 
производившегося Египетского хлопкового волокна и его гарантированный сбыт на рынках хлопка в Европе. С тех пор Египет 
стал ключевым участником общемирового рынка хлопкового волокна с длинным штапельком (long staple cotton). 
 
По данным Министерства Сельского Хозяйства (Ministry of Agriculture) Египта на Апрель 1948 подекадное (by decades) 
среднегодовое производство хлопкового волокна (year average cotton production), выраженное в 500-фунтовых кипах, 
выглядело следующим образом:- в декаду 1860–69 – 250 743 кип, 1870–79 – 469 356 кип, 1880–89 – 576 133 кип, 1890–99 – 
1 061 187 кип, 1900–09 – 1 234 774 кип, 1910–19 – 1 247 915 кип, 1920–29 – 1 370 365 кип, 1930–39 – 1 611 755 кип, 1940–47* – 
1 343 252 кип (или 1940–47# – 1 770 000 кип); примечание:- *Среднее семилетнее значение (*Seven-year average) и #Оценка 
(#Estimate). 
 
В десятилетие с 1947 по 1956 по данным Иностранной Сельскохозяйственной Службы при Департаменте Сельского 
Хозяйства США (US Department of Agriculture Foreign Agricultural Service) в Египте в среднем за сезон производилось 1 649 000 
кип хлопкового волокна, из которых 595 600 кип (или 36% от общего количества) в среднем за сезон приходилось на 
хлопковое волокно с экстра-длинным штапельком (extra-long staple). Для сравнения в тот же самый период в США в среднем 
за сезон производилось 13 960 500 кип хлопкового волокна, из которых 365 400 (или 2.6% от общего количества) относилось к 
хлопковому волокну с обычной длиной штапелька (ordinary-long staple) от 1-1/8 до 1-3/16 дюйма (33.2–36.1 миллиметров 
штапельной массодлины), а с экстра-длинным штапельком (extra-long staple) длиной более 1-3/8 дюйма (более 42.1 
миллиметров штапельной массодлины) и того меньше – всего лишь 40 500 кип (или 0.3% от общего количества). 
 
К середине XX века возделывание Хлопчатника продолжало оставаться очень важной составляющей всей экономики Египта. 
Достаточно будет сказать хотя бы то, что 80–90% от всей экспортной торговли страны, приносившей наибольшее количество 
иностранной валюты Египту, составляла торговля хлопковым волокном. Фактически хлопок был тогда основной доминантой 
внешних доходов Египта и главенствующим фактором в политической и военной жизни страны. Например, закупка оружия 
Египтом производилась за счёт средств от продажи хлопкового волокна в Коммунистические страны так называемого 
Железного Занавеса (Iron-Curtain Communist countries), экспорт в которые возрос в Египте с 102 000 кип в сезон 1950/51 до 
592 000 кип в 1955/56. В частности, после заключения с тогдашней Чехословакией (Czechoslovakia) в 1955 сделки по поставке 
оружия Египет в ответ на поставки приобретавшегося оружия и самолётов в течение нескольких лет поставлял в страны 
Совета Экономической Взаимопомощи (СЭВ) (Council for Mutual Economic Assistance (CMEA)) своё хлопковое волокно. 
 
По данным Иностранной Сельскохозяйственной Службы при Департаменте Сельского Хозяйства США в сезон 1956/57 в 
Египте 30–40% урожая Хлопчатника относилось к Селекционным Сортам с экстра-длинным штапельком (extra-long staple 
Cotton Varieties) длиной более 1-3/8 дюйма (более 42.1 миллиметров штапельной массодлины); 20% – со средней длиной 
штапелька (medium-long staple) от 1-1/4 до 1-3/8 дюйма (37.2–42.1 миллиметров штапельной массодлины); оставшиеся 40–
50% – с обычной длиной штапелька (ordinary-long staple) от 1-1/8 до 1-3/16 дюйма (33.2–36.1 миллиметров штапельной 
массодлины). И это, несмотря на то, что весь урожай Хлопчатника, выращиваемый в дельте и долине Реки Нил, местные 
власти классифицировали просто в качестве Хлопчатника с длинным штапельком (long-staple Cotton). В тот момент времени 
Египет производил около 65% от общемирового производства хлопка с длинным штапельком. Вместе с тем общемировое 
производство хлопкового волокна с экстра-длинным штапельком выглядело тогда в среднем за сезон следующим образом:- 
Египет – 583 000 кип (практически половина от общемирового производства), Судан – 442 500 кип (или 39%), Перу – 85 000 
кип (или 7%), и США – 45 500 кип (или 4%). 
 
К 1900 главным ареалом возделывания Хлопчатника в Египте стала долина Реки Нил (Nile River), посевные площади в 
которой превышали 6 миллионов акров (или более 2.4 миллионов гектаров). Можно даже сказать, что производство хлопка в 
этой стране всецело зависело от орошения водой из Реки Нил. Из собираемого там урожая Хлопчатника ежесезонно 
вырабатывалось свыше миллиона кип хлопкового волокна. В основе всей ирригационной системы страны лежала огромная по 
тем временам Асуанская Плотина (Aswan Dam), возведённая инженерами и строителями южнее Асуана (Aswan) у 1-го 
Нильского порога в 1902. Изначально она имела длину 6 400 футов (или 1 951 метр), высоту 130 футов (или 40 метров) и 
толщину 98 футов (или 30 метров). Но даже при таких размерах она не справлялась с водами Нила, следствием чего явились 
её надстройки сначала в 1912 на 23 фута (или 7 метров), в 1933 ещё на 23 фута (или 7 метров) и в 1960. В результате её 
длина в конечном итоге составила около 2 километров (км), высота около 54 м, ширина по гребню около 8 м, а вместимость 
воды была увеличена более, чем в 6 раз до 5.5 миллиардов кубических метров (м
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разделённой на две части:- (i) дельту в форме треугольного ареала, неравномерно простиравшуюся до Александрии 
(Alexandria), Порта Саид (Port Said) и Каира (Cairo); и (ii) Верхнюю Долину (Upper Valley) в виде узкой полосы, граничащей с 
Нилом и простиравшейся от Асуана до Каира. Хлопчатник с экстра-длинным штапельком выращивался тогда в районе дельты 
Нила. Однако и изменившиеся параметры обновлённой плотины не позволяли справляться с критическими ситуациями на 
реке, что привело к последующей разработке Немецкими инженерами строительного плана ещё одной новой Асуанской 
Высотной Плотины (Aswan High Dam) южнее Асуана приблизительно в 6 километрах вверх по течению (6 kilometers upstream) 
от старой Асуанской Плотины. Изначально на её возведение предполагалось привлечь инвестиции из США и Великобритании, 
а также кредиты от Всемирного Банка (The World Bank). По крайней мере в конце 1955 Правительство США предлагало 
вложить в этот проект на начальном этапе 66 миллионов Долларов США, Правительство Великобритании – 14 миллионов 
Долларов США, а после одобрения своими законодателями ещё в совокупности до 200 миллионов Долларов США; 
Всемирный Банк предполагал выделить ещё 200 миллионов Долларов США и более. Всего в проект, рассчитанный на 20 лет, 
предполагалось вложить 1.3 миллиарда Долларов США. Однако, из-за неожиданного разворота политических и 
экономических устремлений руководства Египта в сторону Социалистических стран, капиталистические страны в качестве 
ответной меры отказались от своих предложений по инвестициям и кредитованию, сославшись на утрату Египтом кредитного 



доверия. 17 Июля 1956 они отозвали (withdrew) все свои предложения о выделении денежных сумм, предназначавшихся для 
финансирования начального этапа строительства новой Высотной Плотины. Спустя два года, статья в Американской газете 
Аризонская Звезда (Arizona Star) 27 Октября 1958 поведала своим читателям о том, что известный в США репортёр, 
обозреватель (columnist) и политический комментатор Маквис Вилъйэм Чайлдз (Marquis William Childs; 1901–1990), выступая 
26 Октября 1958 на Тюсанском Воскресном Вечернем Форуме (Tucson Sunday Evening Forum), в попытке объяснения столь 
внезапного отзыва предлагавшегося ранее кредита обвинил Американских хлопковых чиновников (American cotton interests) в 
том, что именно они стояли над душой (were breathing down neck) Государственного Секретаря (Secretary of State) Дьжана 
Фастэра Далэса (John Foster Dulles; 1888–1959), убеждая его не вкладывать Американские Доллары в программу расширения 
производства хлопка в Египте. Меж тем Египет остро нуждался в финансах для возведения новой Асуанской Высотной 
Плотины. 
 
26 Июля 1956 второй Египетский Президент Гамаль Абдэль Насэр Хусэйн (Gamal Abdel Nasser Hussein; 1918–1970), незадолго 
до этого вступивший в должность, национализировал построенный в 1859–1869 Суэцкий Канал (Suez Canal), заявив, что всю 
выручку от его использования он будет вкладывать в строительство этой плотины. До национализации канал 
эксплуатировался Суэцкой Канальной Компанией (Suez Canal Company), акции которой принадлежали различным 
Европейским странам. Национализация канала привела к непониманию и обострению ситуации вокруг неё; а гарантом 
нейтралитета и возможности беспроблемного прохождения через Суэцкий Канал торговых и военно-морских судов в условиях 
мира и войны выступала Великобритания. Для справки:- в 1950 половина всей торговли между странами Европы и Дальнего 
Востока с морской поставкой груза осуществлялась с прохождением через Суэцкий Канал; в некоторые годы через него 
транзитом проходило до 6 000 судов. Без заручения силовой поддержки со стороны США 29 Октября 1956 Великобритания, 
Франция и Израиль направили в Зону Канала (Canal Zone) свои войска для восстановления международного водного пути. 
Победа союзников от этого вторжения в Египет оказалась Пирровой (Pyrrhic) – Египтяне в ответ потопили в канале столько 
судов, что он на долгое время превратился в непроходимый. Напавшие страны были вынуждены вывести свои войска с 
территории Египта, а для патрулирования региона, в котором находился канал, и поддержания в нём мира Организация 
Объединённых Наций (United Nations) ввела свой ограниченный контингент. Фактический контроль при этом над Суэцким 
Каналом сохранил за собой сам Египет. 
 
Власти Египта после всего случившегося стали ещё активнее налаживать деловые и взаимовыгодные отношения с Союзом 
Советских Социалистических Республик (СССР). В результате к возведению так необходимой стране новой высотной плотины 
после заключения соглашений о финансовой и технической помощи от 27 Декабря 1958 и 27 Августа 1960 между 
правительствами Египта и СССР были задействованы специалисты из Советского Союза. На первоначальные расходы СССР 
предоставил Египту 93 миллиона Долларов США. После проведения предварительных мероприятий 09 Января 1960 
Советские специалисты в количестве около 2 000 человек и под их началом – местное население в количестве около 30 000 
человек приступили к строительству новой высотной плотины. Первая очередь новой Высотной Плотины была завершена в 
Мае 1964; ток первых агрегатов новой гидроэлектростанции (ГЭС) при плотине стал поступать в энергосистему Египта уже в 
Ноябре 1967. Официальное открытие новой Асуанской Высотной Плотины третьим Президентом Египта Мухаммэдом 
Анваром эль-Садатом (Muhammad Anwar el-Sadat; 1918–1981) состоялось 15 Января 1971. Основные параметры плотины по 
завершению строительства составили:- каменнонабросная (rock-fill) часть – около 4 километров (км), высота – 110 метров (м), 
а вместимость воды – свыше 160 миллиардов кубических метров (м
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подвода воды на построенную при плотине ГЭС на правом берегу Нила в скале были прорублены каналы и 6 туннелей. 
Максимальная мощность всех установленных 12 радиально-осевых турбин (power turbines) по выработке гидроэлектроэнергии 
составляла 2.1 ГигаВатт (ГВт), а выработка электричества – свыше 10 миллиардов килоВатт-часов (кВт-ч) в год (kiloWatt hours 
of electricity a year), что само по себе обеспечило последующее развитие индустриализации Египта. По высоковольтным 
линиям электропередачи электричество стало поставляться в Каир, Александрию и другие промышленные центры Египта. 
Новая Асуанская Высотная Плотина на многие годы обеспечила страну регулированием стока реки, оградило население 
долины Нила от катастрофических наводнений, увеличило общую площадь поливных земель на 800 000 гектаров (га) (на 1/3 
от имевшейся до того) за счёт возведения новых ирригационных каналов (irrigation canals) и боковых отводных каналов 
(laterals) с соответствующими установками для орошения, на 50% повысило валовую продукцию сельского хозяйства страны. 
СССР обеспечил также Египет подготовкой национальных специалистов в организованном в Асуане специальном учебном 
центре. Стоимость строительства самой плотины составила 600 миллионов Долларов США, ещё 700 миллионов Долларов 
США ушли на приобретение и установку турбин по выработке гидроэлектроэнергии, оборудования для нового завода по 
выработке удобрений производственной мощностью 500 тонн (500-ton fertilizer plant) и ирригационных установок (irrigation 
facilities). Таким образом, за 20 лет работ на возведение плотины и сопряжённых с ней систем и оборудования было 
потрачено 1.3 миллиарда Долларов США. Предварительные исследования, включая аэроизыскание (aerial survey), 
проведённые Американскими специалистами в 1953, указывали на то, что проект должен был бы быстро окупиться и ежегодно 
обеспечивать прирост национального дохода только лишь от дальнейшего развития сельского хозяйства Египта, связанного с 
возведением данной плотины, на 500 миллионов Долларов. По данным опять же специалистов из США новая Асуанская 
Высотная Плотина должна была стать самым высотным каменнонабросным сооружением в мире (world’s tallest rock-fill 
structure). После её ввода в эксплуатацию в течение последующих 20 лет за счёт заполнения водами Нила должно было 
образоваться искусственное водохранилище протяжённостью в 550 км, шириной 35 км, которое в 3 раза больше подобного 
искусственного водохранилища – Озеро Мид (Lake Mead) в США, образовавшегося на Реке Колорадо (Colorado River) после 
возведения в 1936 Хувэровской Плотины (Hoover Dam). Сформировавшееся искусственное водохранилище затопило Нижнюю 
Нубию в Египте до 2-го порога и Северную часть Верхней Нубии в Судане. С целью сохранения исторических памятников в 
зоне предполагаемого затопления, правительствами Египта и Судана при содействии ЮНЕСКО (UNESCO) – Организация 
Объединённых Наций по Вопросам Образования, Науки и Культуры (United Nations Educational, Scientific and Cultural 
Organization) – к 1969 они были перенесены в другое место. 
 
Учитывая значимость хлопка для экономики Египта, власти страны уделяли особое внимание и селекции Хлопчатника, в 
результате которой на начальной фазе этой работы в 1860 на базе Селекционного Сорта Жумэлевский (Jumel), в основе 
которого лежали, в том числе и Селекционные Сорта Хлопчатника из Южной Америки, Малой Азии (Asia Minor), Сирии и 
Морских Островов Центральной и Северной Америк, был выведен новый Селекционный Сорт Ашмуни (Ashmouni), из которого 
впоследствии были выведены все остальные местные Селекционные Сорта Хлопчатника. Селекционный Сорт Ашмуни 
находился в использовании свыше 100 лет. Хлопковое волокно, вырабатывавшееся из него, не относилось к волокну с экстра-
длинным штапельком; сами Египтяне относили его к волокну со средним штапельком (medium staple), длина которого 
находилась в диапазоне от 1-1/8 до 1-1/4 дюйма (или 33.2–37.1 миллиметров штапельной массодлины). В сезоны 1955/56 и 



1956/57 доля Селекционного Сорта Ашмуни составляла одну треть от всего урожая Хлопчатника в Египте, и две трети от 
всего объёма производимого в Египте хлопкового волокна со средним и длинным штапельками; в то же время два других 
Селекционных Сорта – Карнак (Karnak; выведенный в 1937) и Менуфи (Menoufi; выведенный в 1940) – составляли 46% от 
всего урожая Хлопчатника в Египте, а волокно, производимое из них, относилось к волокну с экстра-длинным штапельком. Но 
вернёмся к исторической хронологии:- так, в 1882 был выведен Селекционный Сорт Мит Афифи (Mit Afifi), послуживший, 
кстати, родоначальником для многих последующих Селекционных Сортов Египетского Хлопчатника и так называемых 
Американо-Египетских Селекционных Сортов (American-Egyptian Varieties) длинноштапелькового Хлопчатника, получивших в 
последствие обобщённое название Пима (Pima), после его приобретения и последующего культивирования в США. 
Коммерческое производство Селекционного Сорта Мит Афифи началось в Египте в 1887 и продолжалось вплоть до 1927. Пик 
его возделывания пришёлся на 1906, когда доля сорта Мит Афифи среди всего урожая Хлопчатника в Египте составила 77%, 
и при этом он являлся практически единственным сортом, возделываемым в дельте Нила (Nile delta), за исключением ещё 
незначительного количества сорта Ашмуни в верховьях Нила (upper Nile). Однако уже в 1921 доля сорта Мит Афифи 
сократилась в Египте до 2.5% от всего урожая Хлопчатника в стране. Волокно Селекционного Сорта Мит Афифи обладало 
бурым цветом (brown color), имело длину штапелька в 1-5/16 дюйма (или 39.2–40.1 миллиметров штапельной массодлины), 
было крепким и высоко ценилось хлопковым сообществом во всём мире. Кстати, после приобретения Соединёнными Штатами 
Америки в начале 1900-х нескольких Египетских Селекционных Сортов Хлопчатника для проведения экспериментов и 
выведения новых сортов Хлопчатника в самих США, сорт Мит Афифи послужил прародителем Селекционного Сорта 
Американо-Египетского Хлопчатника Юма (American-Egyptian Yuma) в 1908, Пима (Pima) в 1910 и обеспечил кое-какой штамм 
(some strain) для последующих Американских Селекционных Сортов Хлопчатника с экстра-длинными штапельками. Ведущими 
Селекционными Сортами Хлопчатника, выведенными в Египте и последовавшими за сортом Мит Афифи, стали:- Зафири 
(Zaphiri) в 1890, Аббасси (Abbassi) в 1893, Яннович (Joannovitch или Yannovitch) в 1894, Вольтас (Voltas) в 1900, Нубари 
(Nubari) и Султани (Sultani) в 1905, Сакелларидис (Sakellaridis) (или Сакель (Sakel)) и Ассили (Assili) в 1906, Касули (Kasuli) в 
1910, Загора (Zagora) и Фат-хи (Fat-hi) в 1912, Пилион (Pilion) в 1915, Загора (Zagora) и Сакель Домаин (Sakel Domain) в 1916, 
Нахда (Nahda) в 1921, Маарад (Maarad) в 1923, Гиза 3 (Giza 3) в 1924, Гиза 2 (Giza 2) в 1925, Саха 3 (Sakha 3) в 1926, Саха 4 
(Sakha 4) в 1929, Гиза 7 (Giza 7) и Саха 7 (Sakha 7) и Саха 10 (Sakha 10) и Саха 11 (Sakha 11) в 1930, Гиза 19 (Giza 19 в 1931), 
Фуади (Fouadi) в 1933, Вафир (Wafeer) (или Гиза 12 (Giza 12)) и Гиза 25 (Giza 25) и Гиза 28 (Giza 28) в 1934, Малаки (Malaki) 
(или Гиза 26 (Giza 26)) и Бахтим Аблад (Bahtim Ablad) в 1936, Карнак (Karnak) или Гиза 29 (Giza 29) в 1937, Гиза 30 (Giza 30) в 
1939, Менуфи (Menoufi) (или Гиза 36 (Giza 36)) и Гиза 31 (Giza 31) в 1940, Амон (Amon) или Гиза 39 (Giza 39) в 1941, Гиза (Giza 
40) и Гиза 44 (Giza 44) в 1942, Гиза 23 (Giza 23) в 1947, Гиза 45 (Giza 45) и Гиза 47 (Giza 47) в 1949, Дандара (Dandara) в 1951. 
Обобщённое название Египетских Селекционных Сортов Хлопчатника Гиза (Giza) появилось вследствие места проведения 
национальным Министерством Сельского Хозяйства работ по скрещиванию (breeding) различных Селекционных Сортов 
Хлопчатника в предместье Каира (Cairo) – Гизе. Большинство ранних Селекционных Сортов Хлопчатника, выведенных там, 
вводилось в обращение под названием ‘Гиза Номер’ (Giza Number) и в некоторых случаях, как например в случае с 
Селекционным Сортом Гиза 7, не сопровождалось и не заменялось более никаким названием. 
 
Среди выведенных новых Селекционных Сортов Хлопчатника в Египте были как особо значимые, так и не совсем значимые. В 
частности вслед за знаменитым и весьма значимым Селекционным Сортом Мит Афифи такое же значение получил в 1906 
Селекционный Сорт Сакелларидис (Sakellaridis) (или Сакель (Sakel)), коммерческое возделывание которого началось в 1909 и 
достигло своего пика в 1922, когда под данный Селекционный Сорт было выделено около 75% всех хлопковых плантаций в 
Египте. Волокно этого Селекционного Сорта имело светло-кремовый (light-cream) цвет, длину штапелька в диапазоне 1-3/8 – 
1-17/32 дюймов (или 41.2–48.1 миллиметров штапельной массодлины), было очень шелковистым (very silky), тонким (fine) и 
крепким (strong). За своё такое качество волокно, выработанное из Хлопчатника Селекционного Сорта Сакель, оценивалось 
наряду с Селекционными Сортами Американского Хлопчатника из Морских Островов (Sea Island Cotton) как самое дорогое в 
мире. Кстати, в 1914 семена этого Селекционного Сорта Хлопчатника были доставлены в США представителями 
Американской Ниточной Компании (American Thread Company), где в центральной части Штата Аризона на экспериментальной 
ферме (experiment farm) в населённом пункте Сакэтчэн (Sacaton) Американские селекционеры попытались районировать его. 
Однако очень скоро они поняли, что данный Селекционный Сорт Египетского Хлопчатника не подходит для коммерческого 
использования в США, и в 1918 Американские селекционеры решили скрестить его с местным Селекционным Сортом 
Хлопчатника Пима (Pima). Результатом их работы стало выведение нового Селекционного Сорта Эс.Экс.Пи. (SXP) (Сакель, 
скрещённый с Пима (Sakel crossed with Pima)), который в период с 1939 по 1948 сменил даже доминировавший до сей поры 
местный Селекционный Сорт Пима. Первые коммерческие урожаи нового Селекционного Сорта Эс.Экс.Пи. были собраны в 
Аризоне в сезон 1933/34 и 1934/35 благодаря усилиям и средствам хлопкового брокера (cotton broker) из Бостона – 
ДаблЮ.Кей. Шо, Младшего (W.K. Shaw, Jr.). В 1935 он распространил посевные семена (planting seeds) среди хлопкоробов в 
долине Солёной Реки (Salt River valley) в Штате Аризона, а уже к 1940 Селекционный Сорт Эс.Экс.Пи. практически полностью 
заменил в обращении Селекционный Сорт Пима. Тем не менее вернёмся к Египту, где со временем возделывание 
Хлопчатника Селекционного Сорта Сакель стало сокращаться из-за постепенного вырождения (deterioration) качества 
формируемого из него семенного фонда (seed stocks), подверженности (susceptibility) поражению Розовым Коробочным 
Червём (Pink Bollworm) и болезнью вилт (wilt), а также падения урожайности (yield) и процентного выхода волокна (lint) из 
собранного хлопка-сырца. В результате в 1936 площади отведённые под этот сорт сократились до 5% от всех хлопковых 
плантаций в Египте, а в 1942 и того меньше – лишь 1.7%. 
 
Другим Селекционным Сортом Хлопчатника, на который возлагали надежды Египетских селекционеры (cultivators) и 
хлопкоробы, был сорт под названием Маарад (Maarad). Он был выведен местными селекционерами в 1923, а в основе его 
был Американский Хлопчатник Селекционного Сорта Пима (Pima), семена которого завозились в страну из США, из Штата 
Аризона в 1918 и 1919. В 1926 Селекционный Сорт Маарад возделывался селекционерами уже в 40 различных местах в 
Нижнем Египте (Lower Egypt) на площади в 4 500 федданов (feddans) (или 3 145 гектаров) (Примечание:- (1 феддан равен 
1.038 05 акра (acre) или 0.698 896 гектара (hectare), то есть 1 гектар = 1.430 828 фаддана)). В 1927 его возделывали уже 64 
селекционера на 110 фермах на площади в 12 500 федданов (или 8 736 гектаров). Урожайность Селекционного Сорта Маарад 
была выше чем у Селекционного Сорта Сакель в одних и тех же Египетских регионах возделывания на 315 фунтов в 
отношении хлопка-сырца или на 100 фунтов – в отношении вырабатываемого из него хлопкового волокна. Плюс ко всему у 
него была ещё большая длина волокна, больший процентный выход волокна после волокноотделения (higher ginning return), 
меньшую повреждаемость (less damage) Розовым Коробочным Червём (Pink Bollworm) и большую сопротивляемость 
поражению вилтом (wilt). За три года испытаний Селекционный Сорт Маарад показывал урожайность, превышавшую 
урожайность Селекционного Сорта Сакель; в частности в 1925 – на 20%, в 1926 – на 39% и в 1927 – на 34%. В отношении 
международного признания качества волокна, вырабатывавшегося из хлопка-сырца Селекционного Сорта Маарад, имелись 



такие примеры:- (i) в 1927 в Египте на Международном Хлопковом Съезде (International Cotton Congress) Виктор Эм. Мосэри 
(Victor M. Mosseri; 1873–1930), имевший дело с этим сортом, заявлял о том, ‘что величайшим преимуществом Маарада было 
бы решить проблему Египетского хлопка в обеспечении одновременно и качества и количества’ (‘that the greatest advantage of 
Maarad would be to solve the Egyptian cotton problem in supplying simultaneously quality and quantity’); и (ii) в 1928 в Цюрихе, 
Швейцария, на хлопковой конференции (cotton conference) другой хорошо известный в то время Британский эксперт по хлопку 
(cotton expert) – ботаник, Доктор Вилъйэм Лорэнс Болз (Dr. William Lawrence Balls; 1882–1960) – заявлял о том, ‘что Маарад 
должен быстро распространиться за счёт урожайности’ (‘that Maarad is bound to spread rapidly on account of the yield’). Но 
несмотря на все свои преимущества Селекционный Сорт Маарад не оправдал возложенных на него надежд; в 1942 его доля в 
общем объёме возделывания Хлопчатника в Египте составляла лишь 3.2%, и из собранного урожая этого сорта удалось 
выработать всего 26 207 кип хлопкового волокна. 
 
На протяжении многих лет Египет являлся крупнейшим мировым производителем и экспортёром хлопкового волокна с экстра-
длинным и длинным штапельками. Стоит хотя бы сказать, что Египет производил чуть меньше половины всего мирового 
объёма такого хлопкового волокна. 
 
С целью определения адекватного независимого качества хлопковой продукции в Смухе – Александрия (Smouha – Alexandria) 
в 1956 была создана первая официальная лаборатория по определению качества хлопкового волокна и пряжи. Этому 
событию предшествовала резолюция, принятая в Сентябре 1953 в Копенгагене, Дания (Copenhagen, Denmark) в ходе 
конференции, в которой принимало участие руководство Египетского Хлопкового Комитета (Egyptian Cotton Committee). В 
настоящее время эта лаборатория оснащена всем необходимым современным оборудованием и приборами для определения 
качественных характеристик хлопкового волокна, образцы и пробы которого поступают в неё со всех хлопкоочистительных 
предприятий Египта. В частности, в лаборатории установлен Высокопроизводительный Инструмент (ВПИ; High Volume 
Instrument (HVI) поколения Спектрум II (HVI system, generation Spectrum II) для определения длины волокна (fiber length), 
показателя майкронэйр (micronaire reading), однородности длины волокна (fiber length uniformity), содержания короткого 
волокна (short fiber content), крепости или удельной разрывной нагрузки (strength), удлинения или растяжимости (elongation), 
тонины (fineness), зрелости (maturity), засорённости (trash) и цвета (color). Кроме того, в ней имеется оборудование и приборы 
системы Майкромэт (Micromat) для определения тонины и зрелости волокна, Анализатор Микро Пыли и Засорённости 3-й 
модели (Micro Dust & Trash Analyzer – MDTA3), Анализаторы Засорённости моделей МК2 и МК3 (Trash Analyzers – MK2  и MK3) 
для определения параметров содержания пыли и сора, а также приборы для определения содержания узелков (neps) и 
клейкости (stickiness) волокна. По результатам испытаний выдаются международно признаваемые сертификаты, которыми 
могут воспользоваться не только местные, но и международные компании и организации. По полученным результатам 
принимаются решения о культивировании в следующем сезоне тех или иных селекционных сортов для того или иного 
конкретного региона возделывания, а также определяются качественные различия между этими селекционными сортами 
Хлопчатника. 
 
Для контроля и определения качества хлопкового волокна, а также решения арбитражных споров в Мае 1965 при 
Министерстве Поставок и Внутренней Торговли Египта (MINISTRY OF SUPPLY AND INTERNAL TRADE) была создана 
Генеральная Организация по Арбитражу и Испытаниям Хлопка, сокращённо – ГОАИХ (THE COTTON ARBITRATION AND 
TESTING GENERAL ORGANIZATION, сокращённо – CATGO). Она была зарегистрирована в городе Александрия в качестве 
некоммерческого юридического лица и с самого начала не связывала себя с какими-либо торговыми видами деятельности в 
области хлопка, и в связи с этим стала рассматриваться в качестве независимой организации. ГОАИХ исполняет функции 
надзора и контроля за подготовкой хлопка-сырца к джинированию, обеспечивая однородность сорта будущей партии 
хлопкового волокна и надлежащие уровни прессовки кип для внутреннего потребления (кипы с низкой плотностью (low density 
bales)) или поставки на экспорт (кипы с высокой плотностью (high density bales)). Упомянутая немногим ранее официальная 
лаборатория по определению качества хлопкового волокна и пряжи вошла в состав ГОАИХ. Специалисты организации 
осуществляют отбор проб из каждой партии готового хлопкового волокна и испытывают их на Высокопроизводительном 
Инструменте (ВПИ; High Volume Instrument (HVI) для определения характеристик качества местного хлопка в соответствии с 
мировыми стандартами. Организация на ежегодной основе готовит и предлагает заинтересованным лицам официальные 
стандартные эталоны, представляющие стандартные сорты всего Египетского хлопка. Позже ГОАИХ стала определять и 
качество хлопковой пряжи. Испытательная лаборатория ГОАИХ была оснащена современным оборудованием для 
определения качественных характеристик в соответствии с требованиями стандартов на хлопок ряда стран производителей и 
потребителей. Свои услуги независимой инспекции качества хлопка и продукции из него организация предлагает и оказывает 
всем участникам хлопкового рынка, как внутри самого Египта, так и международным компаниям и организациям. С целью 
удовлетворения условий и требований Международного Соглашения о Влажности, подписанного в Милане (International 
Moisture Agreement of Milan) в 1938, Генеральная Организация по Арбитражу и Испытаниям Хлопка снабдила все свои 
лаборатории современными печами (ovens) для определения влажности хлопкового волокна. Участвующие в этом 
Соглашении стороны определили официальный уровень влажности для хлопкового волокна в 8.5%; если волокно имеет 
более высокие показатели влажности, то продавцы такого хлопка должны предоставить своим покупателям скидку. 
Результаты проведённых лабораториями испытаний на влажность оформляются ими в сертификатах веса и влажности и 
ложатся в основу определения окончательного веса волокна, указываемого в счетах-фактурах. В начале нового тысячелетия 
лаборатория ГОАИХ включилась и стала регулярно участвовать в Бременской Круговой Системе Испытаний Хлопка (Bremen 
Cotton Round Trial). С интервалом в три месяца все участники системы получают из Бременского Института Волокна 
(FASERINSTITUT BREMEN EV) образцы хлопкового волокна из одного какого-то лота. Эти образцы испытываются обычными 
методами, используемыми всеми участниками, а результаты испытаний направляются обратно в Бременский Институт 
Волокна для конфиденциальной переоценки. В конце концов, результаты испытаний, проведённые участниками и самим 
интститутом, публикуются в одной сводной таблице с тем, чтобы определить уровень погрешности той или иной лаборатории 
при определении конкретных характеристик тестируемых образцов хлопкового волокна. Таким образом, каждый участник 
Круговой Системы Испытаний Хлопка может увидеть погрешность своих приборов или непрофессионализм своих лаборантов, 
чтобы в следующий раз исправиться. Такая практика ведёт к гармонизации методов испытаний хлопкового волокна и точности 
определения всех характеристик качества. 
 
Являясь членом международных хлопковых ассоциаций и организаций, Генеральная Организация по Арбитражу и 
Испытаниям Хлопка представляет интересы Правительства Египта. С целью подготовки квалифицированного персонала 7 
Июня 1978 ГОАИХ организовывала Международный Центр по Подготовке Специалистов в Сфере Индустрии Хлопка (THE 
INTERNATIONAL COTTON TRAINING CENTER), который проводит курсы подготовки как классёров, так и других специалистов 



хлопкового бизнеса. Своих студентов преподаватели курсов обучают классификации хлопка-сырца и хлопкового волокна, 
испытанию волокна различными приборами, джинированию, испытанию пряжи и тканей различными приборами, маркетингу, 
азам банковской и страховой деятельности в рамках осуществления хлопкового бизнеса. Специалисты ГОАИХ собирают, 
анализируют и публикуют информацию о хлопковом рынке. С этой целью они классифицируют и оценивают объёмы урожая 
Хлопчатника на частных складах сборных пунктов (seed cotton rings) и других местах в районах возделывания Хлопчатника. В 
случае возникновения каких-либо споров по договорам между покупателями и продавцами, организация осуществляет 
арбитражное разбирательство в качестве третейского суда. С этой целью суд может полноценно рассматривать и выносить 
решения по делам на всех трёх этапах судебного разбирательства:- от Первой Инстанции по Арбитражному Разбирательству 
(First Instance Arbitration), до Аппеляции (Appeal) и Кассации (Counter Appel). 
 
Выполняя Указ № 627 Президента Египта, изданный в 1981, о создании Центров Информации и Документации во всех 
Общественных Организациях и Административных Департаментах Египта (establishment of Information and Documentation 
Centers in all General Organizations and Administrative Departments in Egypt), в 1984 совет Генеральной Организации по 
Арбитражу и Испытаниям Хлопка принял решение № 159 о создании при ГОАИХ Центра Информации и Документации. Этот 
центр стал оказывать услуги всем участникам всех секторов хлопкового рынка. Сотрудники центра занимаются сбором 
местной и международной информации о хлопке (внутреннее и мировое производство и потребление хлопка, спрос и 
предложение, внутренние и международные цены и тому подобное), которая в обобщённом виде издаётся в различных 
публикациях на еженедельной, ежемесячной и ежегодной основе. 
 
С целью продвижения на международных рынках своего высококачественного хлопкового волокна Египет создал и 
зарегистрировал торговый знак Egyptian Cotton Logo. Наличие у готовой текстильной продукции, произведённой любым 
международным текстильщиком, этого торгового знака подтверждает 100% происхождение сырья из Египта и гарантирует 
высокое качество продукции. 
 
Египет является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 30 Июня 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 09 Мая 1970. 
 

 

Развитие Ситуации В Египте По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 / 14   
339 287 

1 496 000 кип 
    

1914 / 15   
313 886 

1 384 000 кип 
    

1915 / 16   
206 838 

912 000 кип 
    

1916 / 17   
230 198 

1 015 000 кип 
    

1917 / 18   
291 887 

1 287 000 кип 
    

        

1924 / 25   328 000     

1925 / 26   359 000     

1926 / 27   345 000  342 000   

1927 / 28   275 000  302 000   

1928 / 29   364 000  358 000   

1929 / 30   385 000  290 000   

1930 / 31   373 000  304 000   

1931 / 32   288 000  342 000   

1932 / 33   224 000  286 000   

1933 / 34   387 000  406 000   

1934 / 35   341 000  360 000   

1935 / 36   385 000 6 000 369 000   

1936 / 37   411 000 20 000 398 000   

1937 / 38   497 000 23 000 390 000   

1938 / 39   376 000 26 000 383 000   

1939 / 40   392 000 29 000 356 000   

1940 / 41   414 000 34 000 154 000   

1941 / 42   378 000 38 000 241 000   

1942 / 43   191 000 40 000 83 000   

1943 / 44   161 000 39 000 173 000   

1944 / 45   209 000 48 000 175 000   

1945 / 46 413 000 571 236 000 47 000 187 000  377 000 

1946 / 47 509 000 538 274 000 48 000 324 000  273 000 

1947 / 48 527 000 545 287 000 47 000 345 000  165 000 

1948 / 49 605 000 662 401 000 51 000 370 000  128 000 

1949 / 50 711 000 553 393 000 52 000 359 000  106 000 

1950 / 51 830 000 462 384 000 61 000 335 000  94 000 

1951 / 52 832 000 438 364 000 68 000 199 000  186 000 

1952 / 53 826 000 542 448 000 68 000 378 000  180 000 

1953 / 54 556 000 574 319 000 74 000 325 000  100 000 

1954 / 55 663 000 527 349 000 79 000 236 000  134 000 

1955 / 56 763 000 440 336 000 88 000 313 000  66 000 

1956 / 57 694 000 470 326 000 90 000 202 000  96 000 

1957 / 58 764 000 533 407 000 97 000 275 000  131 000 

1958 / 59 800 000 560 448 000 112 000 302 000  157 000 

1959 / 60 739 000 621 459 000 113 000 402 000  95 000 



1960 / 61 787 000 610 480 000 122 000 346 000  103 000 

1961 / 62 834 000 404 337 000 139 000 245 000  54 000 

1962 / 63 696 000 660 459 000 139 000 298 000  76 000 

1963 / 64 684 000 649 444 000 142 000 300 000  78 000 

1964 / 65 677 000 745 504 000 156 000 339 000  87 000 

1965 / 66 798 000 653 521 000 169 000 343 000  96 000 

1966 / 67 781 000 582 455 000 182 000 311 000  57 000 

1967 / 68 683 000 639 437 000 184 000 255 000  55 000 

1968 / 69 615 000 710 437 000 184 000 237 000  71 000 

1969 / 70 681 000 795 541 000 190 000 319 000  104 000 

1970 / 71 684 000 744 509 000 203 000 304 000  106 000 

1971 / 72 641 000 796 510 000 210 000 297 000  108 000 

1972 / 73 652 000 788 514 000 217 000 302 000  103 000 

1973 / 74 672 000 728 490 000 223 000 261 000  108 000 

1974 / 75 610 000 718 438 000 221 000 191 000  133 000 

1975 / 76 565 000 676 382 000 236 000 169 000 4 000 114 000 

1976 / 77 524 000 756 396 000 260 000 132 000 23 000 141 000 

1977 / 78 598 000 667 399 000 282 000 149 000 16 000 124 000 

1978 / 79 499 000 878 438 000 287 000 146 000 29 000 159 000 

1979 / 80 502 000 963 483 000 282 000 163 000  231 000 

1980 / 81 523 000 1 011 529 000 332 000 162 000  320 000 

1981 / 82 495 000 1 009 499 000 301 000 174 000  301 000 

1982 / 83 448 000 1 029 460 000 266 000 180 000  268 000 

1983 / 84 419 000 954 400 000 266 000 167 000  181 000 

1984 / 85 413 000 966 399 000 297 000 152 000 31 000 163 000 

1985 / 86 454 000 959 435 000 315 000 148 000 31 000 191 000 

1986 / 87 443 000 909 403 000 302 000 121 000 15 000 157 000 

1987 / 88 412 000 854 352 000 306 000 88 000 31 000 142 000 

1988 / 89 426 000 729 310 000 288 000 60 000 31 000 112 000 

1989 / 90 422 000 675 285 000 308 000 43 000 57 000 97 000 

1990 / 91 417 000 709 296 000 323 000 18 000 51 000 112 000 

1991 / 92 358 000 815 291 000 329 000 17 000 63 000 114 000 

1992 / 93 353 000 1 012 357 000 321 000 18 000 37 000 208 000 

1993 / 94 371 000 1 119 416 000 279 000 117 000  239 000 

1994 / 95 303 000 841 255 000 240 000 67 000 41 000 112 000 

1995 / 96 298 000 810 242 000 227 000 19 000 20 000 135 000 

1996 / 97 387 000 894 346 000 203 000 46 000  235 000 

1997 / 98 361 000 948 342 000 236 000 70 000  273 000 

1998 / 99 331 000 693 230 000 189 000 108 000  202 000 

1999 / 00 271 000 858 233 000 164 000 97 000 17 000 146 000 

2000 / 01 218 000 965 210 000 164 000 79 000 27 000 122 000 

2001 / 02 307 000 1 031 317 000 154 000 84 000 6 000 168 000 

2002 / 03 297 000 976 290 000 200 000 160 000 6 000 63 000 

2003 / 04 223 000 885 198 000 175 000 89 000 50 000 62 000 

2004 / 05 300 000 971 292 000 210 000 145 000 90 000 56 000 

2005 / 06 274 000 736 202 000 210 000 94 000 110 000 59 000 

2006 / 07 231 000 909 210 000 210 000 78 000 109 000 111 000 

2007 / 08 246 000 901 222 000 205 000 120 000 90 000 83 000 

2008 / 09 132 000 795 105 000 150 000 19 000 95 000 88 000 

2009 / 10 121 000 785 95 000 176 000 75 000 110 000 43 000 

2010 / 11 157 000 847 133 000 133 000 85 000 90 000 49 000 

2011 / 12 221 000 839 185 000 123 000 73 000 42 000 80 000 

2012 / 13 143 000 770 110 000 129 000 53 000 42 000 50 000 

2013 / 14 123 000 766 94 000 147 000 25 000 87 000 59 000 

2014 / 15 158 000 709 112 000 112 000 36 000 80 000 103 000 

2015 / 16 105 000 525 55 000 128 000 28 000 92 000 93 000 

2016 / 17 55 000 694 38 000 127 000 26 000 111 000 90 000 

2017 / 18 91 000 747 68 000 127 000 50 000 117 000 98 000 

2018 / 19 141 000 882 124 000 143 000 86 000 105 000 54 000 

2019 / 20 100 000 726 73 000 107 000 67 000 101 000 54 000 

2020 / 21 76 000 763 58 000 105 000 55 000 102 000 54 000 

2021 / 22 75 000 767 58 000 103 000 46 000 92 000 54 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезонов 1913/14–1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то 
время нетто весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
 
EGYPT 
THE ARAB REPUBLIC OF EGYPT (officially) 

ISO Code:  EG/EGY/818 
Territory:   1 001 449 km

2
 (386 662 sq. miles) 

Population:  92 520 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Cairo (El Qahira) 
National Currency: Pound (ISO Code: EGP/818), EGP1 = 100 Piasters 
 Notes:  5, 10, 25, 50 Piastres. 1, 5, 10, 20, 50, 100 Pounds. 
 Coins:  1, 2, 5, 10 Milliems. 1, 2, 5, 10, 20, 25 Piastres. 
Language:  Arabic is the official language. English and French are widely spoken by educated classes. 
Electricity:  220V 50c AC. Wall plugs are the round, two prong European type. 
National Holidays: Variable (February) – Grand Feast, variable (March) – Islamic New Year, April 25 – Liberation Of Sinai Day, 
May 01 – Labor Day, variable (May) – Birth Of The Prophet Muhammad, June 18 – Liberation Day, July 23 – Anniversary Of The 1952 
Revolution, October 06 – Armed Forces Day, variable (November) – Bairam Feast (End Of Ramadan), December 23 – Victory Day. 
Friday is the weekly holiday. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given 



above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes the Bairam Feast, Muslims fast during the day and feast 
at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on 
smoking and drinking. Some disruption may continue into the three-day Grand Feast itself. 
Web-site:  http://www.egypt.gov.eg, www.mfa.gov.eg 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ALEXANDRIA COTTON EXPORTERS’ ASSOCIATION 
(ALCOTEXA) 
12 Mohamed Talaat Nooman Street, Ramel Station, 
PO Box 1772, 
Alexandria, EGYPT 
Tel.: +20-3-4806971, 4808615, 4957592 
Fax: +20-3-3932594, 4833002, 4840185, 4873002 
http://www.alcotexa.org, www.cottonegypt.org 
E-mail: alcotexa@idsc.gov.eg, info@alcotexa.org, 

alcotexa@globalnet.com.eg 
 
CATGO (Cotton Arbitration and Testing General Organization) 
66 El-Horreya Street, 
Alexandria, EGYPT 
Tel.: +20-3-4856546, 4862589 
Fax: +20-3-4274394, 4847032 
http://www.egyptcotton-catgo.org 
E-mail: info@egyptcotton-catgo.org 

 
COTTON EGYPT ASSOCIATION 
22 Syria Street, 3

rd
 Floor, Mohandessine, 

Giza 12411, EGYPT 
Tel.: +20-12-22105912 
 +20-2-37498037 
Fax: +20-12- 
 +20-2-37498038 
http://www.cottonegyptassociation.com 
E-mail: info@cottonegyptassociation.com 
 
COTTON RESEARCH INSTITUTE 
9 El-Gamaa Street, Giza, 
Cairo, EGYPT 
Tel.: +20-2-35723035, 35723442, 35725035, 35726998, 35733029 
Fax: +20-2-35723035, 35723442, 35725035 
http://www.arc.sci.eg 
E-mail: egyptiancotton@yahoo.com, cri@arc.sci.eg 

 
DOMESTIC COTTON TRADE COMMITTEE 
, 
Alexandria, EGYPT 
Tel.: +20-3-4871346 
Fax: +20-3-4870458 
http://www.cotton-committee.com 
E-mail: dctc_2003@yahoo.com, alex@cotton-committee.com 

 
EGYPTIAN CHAMBER OF APPAREL AND HOME TEXTILE 
INDUSTRIES (ECAHT) 
1195 Corniche El Nil Street, 3

rd
 Floor, 

Cairo 11221, EGYPT 
Tel.: +20-2-25288922 
 +20-1006633633 (Mr Mohammed Abdel Salem, President) 
Fax: +20-2-25288933 
http://www.ecahtegypt.com.eg 
E-mail: info@ecahtegypt.com.eg, msalam01@habilraco.com 
 
EGYPTIAN CHAMBER OF TEXTILE INDUSTRIES (ECTI) 
1195 Corniche El Nil Street, 6

th
 Floor, 

Cairo 11221, EGYPT 
Tel.: +20-2-25756522, 25756714, 25767415, 25774425 
Fax: +20-2-25793289 
http://www.textile.com.eg 
E-mail: ecti@fei.org.eg 
 
EGYPTIAN TEXTILE DEVELOPMENT ASSOCIATION 
33A Ramssis Street, Maarouf Tower, 

Cairo, EGYPT 
Tel.: +20-2-27736303 
Fax: +20-2-27736303 
https://www.etda-egypt.org 
E-mail: info@etda-egypt.org 
 
FEDERATION OF EGYPTIAN CHAMBERS OF COMMERCE 
(FEDCOC) 
4 Elfalaki Square, Bab El Louk, 
Cairo, EGYPT 
Tel.: +20-2-27951136, 27951164, 27952983, 27953677, 27956066 
Fax: +20-2-27943801, 27951164 
http://www.fedcoc.org.eg 
E-mail: info@fedcoc.org.eg, fedcoc@hotmail.com 

 
MAERSK EGYPT SHIPPING AGENCY SAE 
13

th
 Floor, Citystars, Star Capital (2), Heliopolis, 

Cairo 11341, EGYPT 
Tel.: +20-2-24801010 
Fax: +20-2- 
https://www.maersk.com 
E-mail: eg.import@maersk.com, eg.export@maersk.com 
– 5 Victor Bassily Street, Bab Sharq, 2

nd
 Floor, 

Alexandria, EGYPT 
Tel.: +20-3-4885100 
Fax: +20-3- 
https://www.maersk.com 
E-mail: eg.import@maersk.com, eg.export@maersk.com 

 
MINET EL BASSAL (former COTTON BOURSE) 
Bank Of Alexandria, Mina Al Basal, Port Of Alexandria, 
Alexandria, EGYPT 
Tel.: +20-3- 
Fax: +20-3- 
http:// 
E-mail:  

 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND LAND RECLAMATION 
7 Nadi El-Sayied Street, Dokki, Giza, 
Cairo, EGYPT 
Tel.: +20-2-37613996, 37628195 
Fax: +20-2-37628195 
http://www.agr-egypt.gov.eg 
E-mail: enq_egy_sps@yahoo.com 
 
PLANT PROTECTION RESEARCH INSTITUTE (PPRI) 
Agricultural Research Center 
Ministry of Agriculture and Land Reclamation 
7 Nadi El-Sayied Street, Dokki, Giza, 
Cairo, EGYPT 
Tel.: +20-2-33372193, 37486163 
Fax: +20-2-33372193 
http://www.pprieg.com, www.arc.sci.eg 
E-mail: ppri_arc_eg@yahoo.com 

 
SGS EGYPT LIMITED LLC 
– 9G Ahmed Kamel Street Off Laselky Street, New Maadi, 
Cairo 11728, EGYPT 
Tel.: +20-2-27263000 
Fax: +20-2-25200797 
https://www.sgs.com.eg, www.sgs.com 
E-mail: youssef_hindy@sgs.com, mohamed_fouad@sgs.com 
– 32 Salah Salem Street, Mansheya, Al Attarin Sarq, Qesm Al Attarin, 
Alexandria 785, EGYPT 
Tel.: +20-3-4807699, 4863110 (4 lines) 



Fax: +20-3-4872333 
https://www.sgs.com.eg, www.sgs.com 

E-mail: 

 
 
ИЗРАИЛЬ 

 
Территория Израиля расположена в полузасушливой зоне (semiarid zone). Среднегодовая норма осадков в 
сельскохозяйственных регионах страны составляет приблизительно 450 миллиметров (мм). Сезон дождей длится с Октября 
по Февраль. А в период роста Хлопчатника в Израиле, то есть с Марта по Сентябрь дождей практически не бывает. 
 
В самом начале нового тысячелетия Израиль практически полностью перешёл на возделывание Селекционных Сортов 
Хлопчатника, имеющих экстрадлинный (extra-long) и длинный штапелёк (long staple) волокна. В этот период местные 
хлопкоробы улучшили качественные характеристики волокна и одновременно с этим значительно повысили уровень 
урожайности таких Сортов Хлопчатника. Это стало возможным благодаря использованию новых Селекционных Сортов, а 
также управлению ростом растения. Последний ключевой фактор основан на управлении подачей воды на всех основных 
этапах роста растения; и ‘секретом’ такого управления является отыскание точного сезона сухого роста (dry growing season), 
которое позволяет фермеру решать, когда и сколько воды требуется растению, и контролировать, сколько оно получает её 
реально. 
 
В середине 1970-х в Израиле существенно продвинулись два выдающихся изобретения современности, повлёкшие за собой 
значительные изменения в отношении добычи и использования пресной воды и развития сельского хозяйства:- (i) капельное 
орошение (drip irrigation); и (ii) техническая вода (recycled water). 
 
Несмотря на то, что капельная система орошения была впервые изобретена в Израиле в 1960-е, наболее интегрированная 
система труб для капельного орошения, действующая и по сей день, была реально разработана лишь в конце 1970-х. Труба 
для капельного орошения представляет собой непрерывную трубу с вплавленными в неё через каждые 60–100 сантиметров 
(см) оросителями (drippers). Такая труба хранится в рулонах по 5 километров (км) каждая. В начале поливного периода 
фермеры-хлопкоробы разматывают и устилают их в поле, а затем убирают, сворачивая их, незадолго до сбора урожая. Одна 
и та же труба может быть использована хлопкоробами до 20 сезонов, и, следовательно, погодовые расходы на неё вполне 
приемлемы. В сравнении с другими методами орошения расход воды при капельном орошении сокращается на 20–30%. С 
целью ещё большего сбережения и эффективного использования поливной воды фермеры используют и различные методы 
самого капельного орошения, например, заглубляют трубу на 40 см в землю с тем, чтобы вода могла напрямую поступать в 
корневую зону растений. Такой метод оставляет поверхность почвы сухой, а это приводит к исключению потерь воды 
вследствие испарения. 
 
Первые коммерческие технологии для предварительной очистки технической воды с целью её дальнейшего использования в 
сельском хозяйстве были разработаны в Израиле в конце 1970-х. Многочисленные преимущества такой технологии налицо:- 
(i) она удовлетворяет цели дружелюбного воздействия на окружающую среду за счёт снижения выделения загрязнённой воды 
в окружающую среду и в море; и (ii) обеспечивает фермеров дополнительной водой (данный ресурс в значительной нехватке). 
В 1980-е эта технология получила приоритет в дальнейшем развитии и продвижении, и существенное финансирование. В 
результате в эти годы в Израиле значительно возросло количество предприятий, занимающихся очисткой вод, были 
выстроены многочисленные очистные сооружения наряду с резервуарами для технической воды, идущей на поливные работы 
в сельском хозяйстве. В 2014 порядка 75% используемой в Израиле воды очищалось и восстанавливалось на крупных 
фермах, и вода эта имела высокую степень очистки. 
 
В результате острой нехватки пресной воды в Израиле буквально каждая её капелька на счету, а использование воды 
контролируется и максимально оптимизировано. Фермеры используют различное оборудование и оснащение, которые 
помогают им оптимизировать количество поливной воды, идущей к растениям. При капельной системе орошения растение 
получает необходимую для роста воду каждые 2–3 суток, а само количество этой воды определяется в соответствии с 
различными параметрами (как правило, тремя – испарение, темп развития растения в высоту (plant height development rate) и 
потенциал воды в тканях листьев растения), учитываемыми фермерами-хлопкоробами в течение всего сезона. 
 
Испарение воды измеряется на ежедневной основе с использованием эвапорометров (или эвапориметров, или испарителей) 
Класса ‘А’ (Class ‘A’ evaporation pan). На каждой стадии роста Хлопчатника количества поливной воды расчитываются как 
соотношение потерь на испарение (evaporated loss), учитывающее количество воды необходимое растению, основанное на 
коэффициентах, разработанных для Хлопчатника в процессе исследований. Для сверки и мониторинга потребности растения 
в воде хлопкоробы используют дополнительные инструменты. 
 
Для оценки каждого поля хлопкоробы выбирают ряд отдельных растений, которые могли бы характеризовать ситуацию с 
темпом развития растения в высоту в целом на конкретном поле. Высота растения с помощью специальной линейки 
измеряется раз в 3–4 дня, и на основе этих измерений подсчитываются ежедневные темпы роста (growth rate) Хлопчатника. 
Полученные данные сверяются с данными графика оптимального роста (optimal growth chart) Хлопчатника, что позволяет 
фермеру корректировать количество воды предстоящего полива. Сравнение с данными понедельного графика полива 
обеспечивает местных хлопкоробов возможностью своевременного и обоснованного уменьшения или увеличения 
планируемого объёма поливной воды. И в данном случае, показатель темпа роста растения является весьма полезным, 
поскольку помогает хлопкоробам решать переключаться ли на другое оснащение и оборудование для обработки поля в 
случае, когда ежедневный темп роста Хлопчатника составляет менее 0.5 см в сутки, или же продолжать поливать теми же 
количествами, пока ежедневный темп роста Хлопчатника превышает 0.5 см в сутки. 
 
Ещё одним важным параметром оценки расхода поливной воды является потенциал воды в тканях листьев растения, который 
чётко определяет уровень жажды (level of thirst) растения в воде. Для определения этого параметра местные специалисты 
используют в качестве приборов небольшие барокамеры (pressure chambers) ARIMAD 1, Kfar Haruv (производитель:- MRC 
LTD, Hagavish 3 Holon, Israel). Для проведения теста необходимо использовать 5–10 самых молодых листьев полного 
размера, по одному с растения. Обычно для этой цели используются 4-й или 5-й лист от верхушки растения. Далее лист 
помещается в тщательно закупориваемую камеру, а стебель листа (leaf stem) остаётся снаружи. После этого испытатель 



начинает непрерывно нагнетать давление в камере до тех пор, пока из выступающего наружу стебелька листа не проступит 
капелька воды. Полученный показатель давления представляет собой потенциал воды в тканях листьев растения и служит 
мерой уровня жажды растения в воде. Результаты проводимых тестов сравниваются с данными графика оптимального 
давления в барокамере для определения состояния насыщения растения влагой, то есть определения необходимости в 
подпитке растения, нормального состояния растения, или состояния избыточной влаги в растении. На основе этого сравнения 
фермер принимает соответствующее решение в отношении предстоящего полива Хлопчатника. 
 
Кроме указанного прибора Израильские фермеры применяют также 2 высокотехнологических прибора:- (i) сенсоры для 
контроля полива (sensors for irrigation control) – инструмент, измеряющий изменения диаметра стебля Хлопчатника и 
передающий полученные данные наряду с данными о ситуации с водой в почве в режиме реального времени на смартфон 
(производитель сенсоров:- PHYTECH LTD, Kibbutz Yad Mordechai, Israel); и (ii) дистанционное зондирование (remote sensing) – 
термоизображение, показывающее различные по температуре участки поля. 
 
В качестве результатов использования таких методов орошения и приборов можно привести следующие данные:- (i) в 1980 
продуктивность возделывания длинноволокнистого или так называемого длинноштапелькового Хлопчатника Селекционных 
Сортов Пима (Pima) составляла 1 200 кг/га, объём поливной воды составлял 6 000 м

3
/га, расход в единицах воды составлял 

2.3 м
3
 на 1 фунт хлопкового волокна; и (ii) в 2013 продуктивность возделывания длинноволокнистого хлопка Селекционного 

Сорта Пима (Pima) составляла 1 800 кг/га, объём поливной воды составлял 4 000 м
3
/га, расход в единицах воды составлял 1.0 

м
3
 на 1 фунт хлопкового волокна. Иными словами продуктивность возделывания в период с 1980 по 2013 возросла на 50%, 

объём поливной воды уменьшился на 30%, а расход в единицах воды на 1 фунт хлопкового волокна сократился почти на 44%. 
 

  
Барокамера ARIMAD 1, Kfar Charuv Выделение капельки из стебелька листа в барокамере 

 

 
 

График Оптимального Роста Хлопчатника:- 
Ось Х – сутки, 0 – момент образования цветков, 
Ось Y – темп роста в высоту с см/сутки. 

График Оптимального Давления по Воде:- 
Ось Х – сутки, 0 – момент образования цветков, 
Ось Y – давление в барах в барокамере. 
 

 

 
Продуктивность возделывания Хлопчатника селекционного 
Сорта Пима (длинноволокнистый) в кг/га 

Обработка посевов Хлопчатника (листовая подкормка) 



 
Весь получаемый объём хлопкового волокна на эксклюзивной основе успешно реализуется через Германскую торговую 
компанию из Бремена – Ото Штатлянда Ге.эм.бе.Ха. (OTTO STADTLANDER GMBH; Bremen, Germany). 
 
Израиль является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 21 Апреля 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 05 Июля 1962. 
 

 

Развитие Ситуации В Израиле По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1940 / 41    1 000  1 000  

1941 / 42    2 000  1 000  

1942 / 43    2 000  1 000  

1943 / 44    2 000  3 000  

1944 / 45    2 000  2 000  

1945 / 46    3 000  3 000  

1946 / 47    3 000  3 000  

1947 / 48    2 000  2 000  

1948 / 49    3 000  3 000  

1949 / 50    3 000  3 000  

1950 / 51    3 000  2 000  

1951 / 52    2 000  2 000  

1952 / 53    3 000  3 000  

1953 / 54    4 000  4 000  

1954 / 55   0 5 000  6 000  

1955 / 56   2 000 7 000  4 000  

1956 / 57   3 000 8 000  5 000  

1957 / 58   4 000 9 000  5 000  

1958 / 59   5 000 11 000  6 000  

1959 / 60   7 000 12 000  6 000  

1960 / 61 11 000 1 014 11 000 13 000 1 000 4 000 3 000 

1961 / 62 16 000 952 15 000 15 000 4 000 5 000 4 000 

1962 / 63 16 000 1 022 17 000 17 000 3 000 6 000 7 000 

1963 / 64 13 000 1 093 14 000 22 000 2 000 10 000 7 000 

1964 / 65 13 000 1 194 15 000 24 000 3 000 12 000 7 000 

1965 / 66 17 000 1 264 22 000 25 000 5 000 10 000 8 000 

1966 / 67 22 000 1 146 25 000 23 000 8 000 6 000 8 000 

1967 / 68 30 000 958 28 000 24 000 12 000 6 000 5 000 

1968 / 69 30 000 1 097 33 000 27 000 8 000 5 000 9 000 

1969 / 70 33 000 1 209 40 000 25 000 17 000 2 000 9 000 

1970 / 71 32 000 1 089 35 000 22 000 20 000 1 000 4 000 

1971 / 72 32 000 1 159 37 000 24 000 15 000 2 000 4 000 

1972 / 73 32 000 1 276 40 000 24 000 16 000 1 000 5 000 

1973 / 74 32 000 1 186 37 000 21 000 13 000 1 000 10 000 

1974 / 75 38 000 1 297 50 000 23 000 22 000 0 14 000 

1975 / 76 38 000 1 269 49 000 24 000 29 000 0 10 000 

1976 / 77 40 000 1 323 54 000 24 000 31 000 1 000 9 000 

1977 / 78 51 000 1 254 64 000 22 000 35 000 0 17 000 

1978 / 79 59 000 1 339 79 000 26 000 49 000 0 22 000 

1979 / 80 57 000 1 318 75 000 24 000 58 000 4 000 19 000 

1980 / 81 58 000 1 348 78 000 25 000 67 000 10 000 11 000 

1981 / 82 60 000 1 533 92 000 20 000 80 000 8 000 11 000 

1982 / 83 56 000 1 554 87 000 20 000 78 000 3 000 3 000 

1983 / 84 57 000 1 632 93 000 17 000 77 000 6 000 8 000 

1984 / 85 63 000 1 394 88 000 21 000 77 000 10 000 8 000 

1985 / 86 65 000 1 486 97 000 20 000 89 000 10 000 5 000 

1986 / 87 46 000 1 462 67 000 21 000 56 000 10 000 6 000 

1987 / 88 40 000 1 457 58 000 14 000 53 000 8 000 6 000 

1988 / 89 45 000 1 398 63 000 16 000 56 000 7 000 4 000 

1989 / 90 32 000 1 475 47 000 21 000 25 000 5 000 10 000 

1990 / 91 31 000 1 668 52 000 21 000 42 000 13 000 11 000 

1991 / 92 13 000 1 720 22 000 21 000 27 000 16 000 4 000 

1992 / 93 17 000 1 667 29 000 24 000 19 000 15 000 6 000 

1993 / 94 15 000 1 723 27 000 25 000 17 000 15 000 6 000 

1994 / 95 21 000 1 476 31 000 24 000 21 000 15 000 8 000 

1995 / 96 24 000 1 779 43 000 24 000 32 000 15 000 11 000 

1996 / 97 29 000 1 810 53 000 20 000 37 000 10 000 17 000 

1997 / 98 29 000 1 845 54 000 18 000 37 000 8 000 25 000 

1998 / 99 29 000 1 701 50 000 9 000 47 000 4 000 22 000 

1999 / 00 15 000 1 618 25 000 9 000 29 000 4 000 21 000 

2000 / 01 10 000 1 658 16 000 3 000 18 000  16 000 

2001 / 02 15 000 1 483 22 000 3 000 18 000 3 000 20 000 

2002 / 03 12 000 1 542 19 000 2 000 20 000 2 000 18 000 

2003 / 04 10 000 1 744 18 000 1 000 22 000 1 000 14 000 

2004 / 05 14 000 1 849 26 000 1 000 28 000 1 000 12 000 

2005 / 06 10 000 1 881 19 000 0 22 000 0 8 000 

2006 / 07 13 000 1 688 22 000  25 000  5 000 

2007 / 08 11 000 1 727 19 000  21 000  3 000 



2008 / 09 5 000 1 667 9 000  11 000  2 000 

2009 / 10 4 000 1 763 7 000  7 000  2 000 

2010 / 11 4 000 1 860 7 000  7 000  1 000 

2011 / 12 9 000 1 930 17 000  17 000  1 000 

2012 / 13 8 000 1 786 15 000  15 000  1 000 

2013 / 14 6 000 1 897 12 000  12 000  1 000 

2014 / 15 7 000 2 020 14 000  14 000  1 000 

2015 / 16 9 000 1 891 17 000  17 000  2 000 

2016 / 17 8 000 1 761 14 000  14 000  2 000 

2017 / 18 7 000 1 853 13 000  13 000  2 000 

2018 / 19 4 000 2 009 9 000  8 000  2 000 

2019 / 20 4 000 1 851 8 000  8 000  2 000 

2020 / 21 4 000 1 693 8 000  8 000  2 000 

2021 / 22 4 000 1 701 8 000  8 000  2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ISRAEL 
THE STATE OF ISRAEL (officially) 

ISO Code:  IL/ISR/376 
Territory:   20 770 km

2
 (8 019 sq. miles) 

Population:  8 135 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Jerusalem 
National Currency: New Shekel (ISO Code: ILS/376), ILS1=100Agorot 
 Notes:  20, 50, 100, 200 New Shekels. 
 Coins:  10, 50 Agorot. 1 New Sheqel, 2, 5, 10, 20 New Sheqalim. 
Language:  Hebrew is the official languages. Arabic is spoken by around 15% of the population. English is spoken in 
most places and other languages, including French, German, Hungarian, Italian, Polish, Romanian, Russian, Spanish and Yiddish are 
widely used. 
Electricity:  220V 50c AC. 3-pin plugs are in use. If needed, adaptors can be purchased in Israel. 
National Holidays: Variable (February/March) – Erev Purim and Purim, variable (March/April) – Pesach (Passover; 15–21 
Nisan), variable (April/May) – Yom HaAtzmaut (Independence Day), May 09 – Victory In Europe Day, variable – Lag Ba’Omer, variable 
(May) – Yom Yerushalayim (Jerusalem Day – Marks the reunification of Jerusalem after the Six-Day War), variable (May/June) – 
Shavuot (Pentecost; 6 Sivan), July 22 – Fast Of Ninth Of Av (Commemorates the destruction of the First and Second Temples in 
Jerusalem), variable – Tisha B’Av, variable (September/October) – Rosh Hashanah (Jewish New Year; 2 days:- 1–2 Tishrei), variable 
(September/ October) – Erev Yom Kippur and Yom Kippur (Day Of Atonement; 10 Tishrei), variable (September/October) – Erev 
Sukkot and Sukkot (Feast of Tabernacles; 15–21 Tishrei), variable (September/October) – Shmini Atzeret/Simchat Torah (Celebrates 
the end of the annual cycle of Torah readings; 22 Tishrei), variable (November/December) – Hanukkah (Holiday of lights – the festival 
of Hanukkah is a holiday period, but it is not a national holiday). Jewish festivals commence on the evenings before the dates given 
above. Only the first and last days of Passover and Sukkot are officially recognized as national holidays, but there may be some 
disruption on intermediate dates; many shops and businesses may open, but close early. The Jewish religious day is Saturday – 
Shabbat – and begins at nightfall on Friday until nightfall on Saturday. Most public services and shops close early on Friday as a result. 
Muslim and Christian holidays are also observed by the respective populations. Thus, depending on the district, the day of rest falls on 
Friday, Saturday or Sunday. 
Web-site:  http://www.gpo.gov.il, www.gov.il, www.info.gov.il, www.mfa.gov.il 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

FEDERATION OF ISRAELI CHAMBERS OF COMMERCE 
84 Hahashmona’im Street, 
PO Box 20027, 
Tel Aviv, Yafo, 61200 ISRAEL 
Tel.: +972-3-5631010, 5631020 
Fax: +972-3-5612614, 5619025, 5619027 
http://www.chamber.org.il 
E-mail: chamber@chamber.org.il 

 
GENERAL SUPERINTENDENCE COMPANY LTD (GESCO) 
76 Allenby Road, 
Tel Aviv, ISRAEL 
Tel.: +972-3-5161074 
Fax: +972-3-5161061 
http://www.gesco.co.il, www.sgs.com 
E-mail: office@gesco.co.il 

 
HAZERA GENETICS LTD 
Berurim MP, 
Shikmim 79837, ISRAEL 
Tel.: +972-8-8508826, 8509930 
Fax: +972-8-8502442, 8508803 
http://www.hazera.com 
E-mail: marketing@hazera.com 

 
THE ISRAEL COTTON PRODUCTION AND MARKETING 
BOARD LTD 
Industrial Area, 

PO Box 384, 
Herzelia B’ 46103, ISRAEL 
Tel.: +972-9-9509484, 9509491, 9509493, 9509543, 9604003 
Fax: +972-9-9509159, 9509542, 9604010 
http://www.cotton.co.il 
E-mail: mail@cotton.co.il, peles@cotton.co.il 

 
LINTRONICS LTD 
Beit Kal V’Homer, 28 Haplada St., 
PO Box 1295, 
Arad 89113, ISRAEL 
Tel.: +972-8-9300593, 9971553 
Fax: +972-8-9302096, 9955892 
http://www.lintronics.com 
E-mail: marketing@lintronics.com 

 
MRC LTD 
Hagavish 3 Holon, ISRAEL 
Tel.: +972-3-5595252 
Fax: +972-3-5594529 
http://www.mrclab.com 
E-mail: mrc@mrclab.com 
 
PHYTECH LTD 
Kibbutz Yad Mordechai, ISRAEL 
Tel.: +972-8-6720736 
Fax: +972-8- 
http://www.phytech.com 



E-mail: info@phytech.com 
 
PLANT PROTECTION AND INSPECTION SERVICES 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
PO Box 78, 

Bet Dagan 50250, ISRAEL 
Tel.: +972-3-9681555 
Fax: +972-3-9681507 
http:// 
E-mail: 

 
 
ИНДИЯ 

 
Хлопок в Индии называют ‘Королём Сельскохозяйственных Культур’, а также ‘Белым Золотом’ Индии. История хлопка также 
стара, как и история Индии. С незапамятных времён только эта страна была известна своими тканями из хлопка, хотя весь 
мир одевался в изделия из шерсти. Проведённые исследования образцов одежды, найденных при раскопках в Мохэн-джо-
даро (Mohen-jo-daro), открыли всему миру высшую степень мастерства, достигнутую при производстве текстильной продукции 
из хлопка в Индии свыше 5000 лет назад. Фактически, более 3000 лет (c 1500 годов до Нашей Эры до 1700 годов Нашей Эры) 
Индия признавалась в качестве колыбели хлопковой индустрии. Самое раннее письменное упоминание о хлопке, датируемое 
приблизительно 1500-ми годами до Нашей Эры, было обнаружено в Риг-Веда (Rig-Veda). Спустя свыше тысячи лет, Греческий 
историк Геродот (Herodotus) свидетельствовал о том, что Индийцы имеют ‘вид растения, которое вместо плодов, производит 
шерсть более тонкого и лучшего качества, нежели от овцы, и из которого Индийцы производят свои одежды’. Вскоре Индия 
наладила процветающую торговлю изделиями из хлопка с Грецией, Египтом, Персией и Римской Империей. За прошедшие 20 
столетий, одежду из Индийских хлопковых тканей носили как короли и лица благородного происхождения, так и невольники во 
многих частях Старого Мира. И что удивляет, что ровно два тысячелетия после того, как Индийская хлопковая кисея 
проложила себе путь к древним цивилизациям Афин и Рима, хлопковое прядение и ткачество оставались почти эксклюзивной 
монополией опытных Индийских мастеров. Как свидетельствует Бэйнес (Baines), хлопковая отрасль отсутствовала в Италии 
или Константинополе вплоть до XIII столетия, и даже не имела никакой ‘почвы под ногами’ в соседней империи в Китае. И за 
пределами Индии, равно как в Европе или в Азии, эта отрасль имела только лишь зачаточное состояние, не способное 
конкурировать в качестве продукции с импортируемыми из Индии превосходными кисеёй (muslins) и ситцами (calicoes). 
Несмотря на определённую значимость хлопка ещё в начале человеческой цивилизации, он также подвиг Англию на 
Промышленный Переворот только лишь в течение XVIII столетия, с появлением там в 1764 ‘Прядущей Дьжени’ Дьжеймза 
Хагрэйвза (Hargreaves ‘Jenny’) и в 1769 ‘прядущей рамы’ Акрайта (Arkwright’s ‘spinning frame’). Эти машины впервые 
механизировали процесс прядения хлопкового волокна. Вслед за ними появился первый приводной ткацкий станок Катрайта 
(Cartwright’s power loom), механизировавшая процесс ткачества. Создание и развитие текстильной промышленности в 
Ланкашире (Lancashire) было лишь коротким этапом этих изобретений. Фабричные системы заработали в Англии в 1785. 
Расширение Британского господства над Индией совпало с развитием промышленного переворота в Англии. И то, чего не 
смогли достичь Римская (Roman) и Османская Империи (Ottoman Empires), достигла Британия. Она практически умертвила 
античную Индийскую хлопковую отрасль за счёт массированного импорта в Индию из Соединённого Королевства дешёвой 
текстильной продукции из хлопка. Таким образом, меньше чем за тридцать лет правления Британии над Индией после 
поражения Маратас (Marathas) в 1818, закончилась длившаяся более трёх тысяч лет Индийская монополия на хлопковую 
кисею. Но даже во времена Британского правления в Индии невозможно было пренебрегать Индийским хлопком, поскольку 
практически до конца XVIII столетия мир не знал иных источников поставки хлопкового волокна, нежели Индия. Даже ещё в 
1764 Британия импортировала из Индии порядка 10 000 кип хлопкового волокна. А растущей промышленности Ланкашира 
требовалось хлопкового волокна уже в больших объёмах и лучшего качества. И неудивительно, что Британское 
Правительство в Индии предпринимало всевозможные меры для поддержки и поощрения, и даже участвовало в 
культивировании в Индии большего количества хлопка и лучшего качества для дальнейших поставок в Великобританию. Все 
эти действия привели к тому, что Индия менее, чем за пол столетия, превратилась в обычный сырьевой придаток Запада и 
Востока (Япония), где также полным ходом развивался промышленный переворот. Сами же Индийские производители кисеи 
со своими многовекомыми традициями стали стремительно терять рынки сбыта своей продукции. Тогда же в Индии зародился 
дух Свадеши (spirit of Swadeshi), который чуть позже превратился в движение освобождения и в конечном итоге привёл в 1947 
к выходу Британии из этой страны. 
 
XX столетие началось с нового подъёма в культивировании Хлопчатника. В сезон 1916/17 экспорт в Японию достиг 
максимальных объёмов – 1.6 миллионов кип, и, несмотря на прекращение военных действий Первой Мировой Войны в 1918 с 
последующим возрождением Европейских рынков, экспортные поставки в Японию всё ещё оставались максимальными и 
составляли в среднем приблизительно от 40 до 50 процентов от всего экспорта хлопка Индии. Вместе с тем, Индия стала 
терять экспортный рынок пряжи, не выдерживая интенсивной конкуренции с Японией. Этот период характеризовался 
формированием вертикальной интеграции Индийской хлопковой текстильной промышленности. До того времени акцент в 
текстильной промышленности делался больше на прядение, нежели на ткачество. Но ситуация менялась, стали появляться 
интегрированные фабрики с прядением и ткачеством одновременно. Движение Свадеши в 1906–10 годах также придало 
хороший стимул развитию текстильной промышленности. К 1914 количество фабрик увеличилось до 214. В канун создания 
Восточной Индийской Хлопковой Ассоциации в 1921, в Индии насчитывалось уже 271 хлопковых текстильных предприятий с 
почти 7 миллионами работавших веретён (spindles) и 125 000 ткацкими станками (looms), производящими более трёхсот тысяч 
тонн пряжи и 1.5 миллиардов метров ткани. В этой связи не удивительно, что к концу 1920-х посевные площади под 
Хлопчатник увеличились до 10 миллионов гектаров, а производство волокна повысилось до нового рекордного уровня в 5.5 
миллионов кип. Экспорт хлопка все ещё составлял почти две трети от общего объёма производства. В течение XIX столетия 
культивирование и производство хлопка в Индии возросло приблизительно в десять раз. В этот же период времени страна 
подвергалась частым случаям голода и засухи, после чего была не в состоянии обеспечить продовольствием собственное 
население. Но при этом Индусы продолжали выращивать всё больше и больше хлопка для обеспечения сырьём текстильной 
промышленности мира. 
 
Индия является единственной страной в мире, в которой культивируются все разновидности Хлопчатника, а также их гибриды, 
из которых впоследствии производят хлопковое волокно как с короткой, так и со сверхдлинным штапельком. 
Хлопкопроизводящие регионы размещены по всей стране. Но к числу наиболее значимых по объёмам производства 
Хлопчатника относятся девять штатов, которые можно сгрупировать в следующие основные зоны, между которыми 
существуют значительные различия в агроклиматических условиях:- 
 



1. Северная Зона, включающая Штаты Пенджаб (Punjab), Харьяна (Haryana) и Раджастхан (Rajastan). Эта зона, производящая 
приблизительно 22% от всего урожая страны, характеризуется экстремально высокими температурами, превышающими 44 °С 
летом, а зимой доходящими до 0 °С. Хлопчатник засевается в пик летнего периода, а урожай собирается до наступления 
зимы. Почвы в этой зоне в большинстве своём аллювиальные (alluvial). Уровень дождевых осадков в течение созревания 
Хлопчатника колеблется в пределах 500 мм. В Сентябре или в самой начальной стадии созревания Хлопчатника изредка 
выпадают несезонные проливные дожди, наносящие серьёзные проблемы будущему урожаю. Большинство Хлопчатника, 
производимого в этой зоне, выращивается за счёт поливов. 
 
2. Центральная Зона, включающая Штаты Махараштра (Maharashtra), Гуджарат (Gujarat) и Мадхья Прадеш (Madhya Pradesh). 
Центральная Зона, производящая приблизительно 55% от всего урожая страны, отличается от Северной по нескольким 
параметрам. Климат здесь более умеренный, особенно в период созревания урожая Хлопчатника с Июня по Ноябрь–Декабрь. 
Хлопчатник в пределах 65% от общего объёма, производимого в этой зоне, созревает здесь за счёт дождевых осадков, за 
исключением Штатов Гуджарат, где приблизительно 30% Хлопчатника, Мадхья Прадеш – менее 15% Хлопчатника и 
Махараштра – 3% Хлопчатника выращивается за счёт поливов. Почвы в этой зоне можно отнести к чернозёмам (mostly deep 
black soils) и серозёмам (medium deep black soils) с большим содержанием глины (heavy clay content). Уровень ежегодных 
дождевых осадков колеблется в пределах 400–500 мм, а в некоторых районах достигает 800–900 мм. В этой зоне 
выращивают в большей мере Хлопчатник, относящийся к разновидности гибридов, из которого впоследствии получают 
хлопковое волокно средней штапельной длины. 
 
3. Южная Зона, включающая Штаты Андхра Прадеш (Andhra Pradesh), Тамил Наду (Tamil Nadu) и Карнатака (Karnataka). Эта 
зона, производящая приблизительно одну пятую часть от всего урожая страны, характеризуется наиболее ровным климатом с 
температурой от 18 до 35 °С, за исключением некоторых районов, в которых воздух прогревается до 40 °С. Ежегодный 
уровень дождевых осадков колеблется в пределах 500–950 мм. Приблизительно 35% Хлопчатника в этой зоне выращивают с 
помощью дополнительных поливов. Почвы в этой зоне, как и в центральной, относятся к серозёмам и чернозёмам, а также к 
красным латеритным (red laterite soils). Здесь выращивается Хлопчатник, из которого производится хлопковое волокно с 
длинным и сверхдлинным штапельком. 
 
Кроме этих основных Штатов Хлопчатник выращивают также в небольших количествах в Штатах Ассам (Assam), Бихар (Bihar), 
Западная Бенгалия (West Bengal), Керала (Kerala), Мегхалая (Meghalaya), Орисса (Orissa), Трипура (Tripura) и Уттар Прадеш 
(Uttar Pradesh). 
 
Получаемое в Индии хлопковое волокно, исходя из различных характеристик качества, подразделяется:- 
 
1. по длине волокна на 4 вида:- С Короткой Штапельной Длиной (Short Staple Length), Со Средней Штапельной Длиной(Medium 
Staple Length), С Длинной Штапельной Длинной (Long Staple Length) и Сверхдлинной Штапельной Длиной (Extra Long Staple 
Length); 
2. по цвету на 5 сортов:- Белое (White), Кремовое (Creamy), Рыжеватое (Pearly), Буроватое (Brownish), Серое (Gray), но 
имеется также и цветное хлопковое волокно; 
3. по засорённости на 6 классов, согласно классификации Восточной Индийской Хлопковой Ассоциации:- Экстра Сверхчистое 
(Extra Superfine), Сверхчистое (Superfine), Чистое (Fine), Полностью Хорошее (Fully Good), Хорошее (Good) и Полностью Хуже 
Хорошего  (Fully Good Fair); и на 4 класса, согласно классификации Махараштрской Ассоциации Хлопкоробов и Маркетинга 
(Maharashtra Cotton Growers And Marketing Association):- Эф.Эй.Кью. (F.A.Q.), Феа (Fair), Экс (X) и Кэвэди (Kawady). 
 
Партия хлопкового волокна в Индии составляет 50 кип. Средний вес кип составляет 163.8 килограмм. 
 
В Феврале 1999 Правительство Индии утвердило программу Технологическая Миссия По Хлопчатнику (ТМХ, или Technology 
Mission on Cotton (TMC)). 26 Марта 2002 Правительство Индии одобрило культивирование генетически модифицированного 
Хлопчатника. Испытания по выведению и использованию таких селекционных сортов Хлопчатника начались в 1997 Индийской 
семенной компанией MAHYCO, часть капитала которой принадлежало Американской компании MONSANTO – мировому 
лидеру по биотехнологическим разработкам. По мнению местных хлопкоробов использование генетически 
модифицированного БТ хлопка позволило увеличить урожайность за счёт сопротивляемости перед поражением коробочки 
Хлопчатника Коробочным Червём (Bollworm). Это поражение сокращало урожайность на 15%. Кроме того, использование 
такого хлопка позволило уменьшить расходы на обработку растущего урожая Хлопчатника пестицидами. Несмотря на то, что 
Индия занимает третье место среди мировых производителей хлопка, урожайность Индийского Хлопчатника гораздо ниже 
средней мировой урожайности этой сельскохозяйственной культуры. 
 
Индия играет одну из ведущих ролей в мировой хлопковой и текстильной индустрии. Третья по размерам площадей пахотная 
земля задействована в Индии под посевы Хлопчатника, и доля присутствия текстильной продукции Индии на международном 
рынке также весьма значительна. В самой Индии текстильная промышленность является крупнейшей отраслью экономики, 
приносящей в государственную казну страны почти треть всех валютных поступлений от экспорта, несмотря на то, что она 
производит порядка 14% от Валового Промышленного Производства (Total Industrial Output) и составляет лишь 5% от ВВП 
(GDP). В течение 1990-х внутреннее потребление хлопкового волокна шло с постоянным нарастанием объёмов и в самом 
начале 2000-х составило почти 3 миллиона тонн в сезон. 
 
Индия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 08 Июля 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Индии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1897 / 98 
5 537 511 

13 683 487 акров 
87.4 

78 фунтов/акр 
481 481 

2 122 968 кип 
    

1898 / 99 
5 909 581 

14 602 892 акров 
96.4 

86 фунтов/акр 
569 736 

2 512 104 кип 
    



1899 / 00 
4 809 517 

11 884 576 акров 
78.5 

70 фунтов/акр 
379 842 

1 674 817 кип 
    

1900 / 01 
5 759 142 

14 231 150 акров 
85.2 

76 фунтов/акр 
490 542 

2 162 918 кип 
    

1901 / 02 
5 870 489 

14 506 295 акров 
102.0 

91 фунтов/акр 
600 689 

2 648 586 кип 
    

1902 / 03 
6 710 111 

16 581 046 акров 
100.9 

90 фунтов/акр 
680 488 

3 000 439 кип 
    

1903 / 04 
7 294 459 

18 025 000 акров 
88.6 

79 фунтов/акр 
649 318 

2 863 000 кип 
    

1904 / 05 
8 060 529 

19 918 000 акров 
86.3 

77 фунтов/акр 
694 178 

3 060 800 кип 
    

1905 / 06 
8 255 992 

20 401 000 акров 
93.0 

83 фунтов/акр 
768 748 

3 389 600 кип 
    

1906 / 07 
9 100 571 

22 488 000 акров 
98.6 

88 фунтов/акр 
890 493 

3 926 400 кип 
    

1907 / 08 
8 753 350 

21 630 000 акров 
65.0 

58 фунтов/акр 
566 446 

2 497 600 кип 
    

1908 / 09 
8 093 308 

19 999 000 акров 
81.8 

73 фунтов/акр 
669 684 

2 952 800 кип 
    

1909 / 10 
8 314 267 

20 545 000 акров 
103.1 

92 фунтов/акр 
856 020 

3 774 400 кип 
    

1910 / 11 
9 144 277 

22 596 000 акров 
76.2 

68 фунтов/акр 
699 077 

3 082 400 кип 
    

1911 / 12 
8 747 280 

21 615 000 акров 
66.1 

59 фунтов/акр 
596 565 

2 630 400 кип 
    

1912 / 13 
8 914 415 

22 028 000 акров 
94.2 

84 фунтов/акр 
836 424 

3 688 000 кип 
    

1913 / 14 
10 125 235 

25 020 000 акров 
90.8 

81 фунтов/акр 
918 978 

4 052 000 кип 
    

1914 / 15 
9 953 243 

24 595 000 акров 
95.3 

85 фунтов/акр 
945 105 

4 167 200 кип 
    

1915 / 16 
7 181 551 

17 746 000 акров 
94.2 

84 фунтов/акр 
678 211 

2 990 400 кип 
    

1916 / 17 
8 799 889 

21 745 000 акров 
93.0 

83 фунтов/акр 
834 973 

3 681 600 кип 
    

1917 / 18 
10 028 515 

24 781 000 акров 
72.9 

65 фунтов/акр 
732 280 

3 228 800 кип 
402 563 

1 775 000 кип 
   

        

1924 / 25   1 236 000     

1925 / 26   1 163 000     

1926 / 27   1 004 000  517 000 88 000  

1927 / 28   1 010 000  569 000 34 000  

1928 / 29   1 192 000  714 000 20 000  

1929 / 30   1 248 000  701 000 27 000  

1930 / 31   1 206 000  678 000 85 000  

1931 / 32   836 000  320 000 102 000  

1932 / 33   1 067 000  484 000 42 000  

1933 / 34   1 158 000  603 000 44 000  

1934 / 35   996 000  571 000 84 000  

1935 / 36   1 241 000 638 000 674 000 58 000  

1936 / 37   1 314 000 629 000 785 000 90 000  

1937 / 38   1 120 000 724 000 375 000 143 000  

1938 / 39   1 121 000 748 000 585 000 77 000  

1939 / 40   1 063 000 708 000 476 000 92 000  

1940 / 41   1 250 000 817 000 373 000 118 000  

1941 / 42   1 267 000 882 000 183 000 102 000  

1942 / 43   931 000 907 000 29 000 89 000  

1943 / 44   1 027 000 931 000 60 000 96 000  

1944 / 45   807 000 949 000 69 000 86 000  

1945 / 46 4 597 000 171 786 000 898 000 185 000 72 000 900 000 

1946 / 47 4 723 000 164 774 000 767 000 181 000 122 000 795 000 

1947 / 48 4 312 000 133 572 000 784 000 154 000 182 000 610 000 

1948 / 49 4 570 000 89 405 000 816 000 56 000 183 000 324 000 

1949 / 50 4 926 000 108 530 000 712 000 45 000 207 000 305 000 

1950 / 51 5 891 000 103 604 000 686 000 32 000 173 000 364 000 

1951 / 52 6 555 000 106 695 000 766 000 27 000 221 000 486 000 

1952 / 53 6 351 000 103 653 000 844 000 64 000 123 000 354 000 

1953 / 54 6 953 000 118 821 000 869 000 23 000 124 000 403 000 

1954 / 55 7 561 000 127 963 000 897 000 46 000 107 000 527 000 

1955 / 56 8 085 000 104 845 000 932 000 121 000 115 000 431 000 

1956 / 57 8 051 000 113 910 000 986 000 55 000 108 000 405 000 

1957 / 58 8 092 000 119 965 000 949 000 50 000 76 000 444 000 

1958 / 59 8 064 000 114 919 000 961 000 71 000 85 000 414 000 

1959 / 60 7 610 000 96 729 000 969 000 41 000 160 000 292 000 

1960 / 61 7 637 000 133 1 012 000 1 006 000 53 000 204 000 635 000 

1961 / 62 7 978 000 106 845 000 1 037 000 59 000 145 000 527 000 

1962 / 63 7 730 000 133 1 026 000 1 027 000 60 000 156 000 622 000 

1963 / 64 8 221 000 127 1 042 000 1 103 000 49 000 112 000 624 000 

1964 / 65 8 364 000 116 974 000 1 168 000 44 000 158 000 544 000 

1965 / 66 7 942 000 114 907 000 1 062 000 32 000 92 000 450 000 



1966 / 67 7 836 000 116 906 000 1 045 000 43 000 141 000 412 000 

1967 / 68 7 995 000 133 1 066 000 1 124 000 42 000 144 000 451 000 

1968 / 69 7 596 000 129 978 000 1 130 000 34 000 70 000 380 000 

1969 / 70 7 731 000 128 986 000 1 169 000 38 000 165 000 374 000 

1970 / 71 7 605 000 120 909 000 1 076 000 34 000 155 000 376 000 

1971 / 72 7 800 000 153 1 190 000 1 161 000 42 000 140 000 562 000 

1972 / 73 7 679 000 138 1 062 000 1 180 000 28 000 83 000 563 000 

1973 / 74 7 574 000 143 1 079 000 1 257 000 67 000 31 000 435 000 

1974 / 75 7 562 000 159 1 199 000 1 219 000 12 000 20 000 562 000 

1975 / 76 7 461 000 152 1 130 000 1 327 000 79 000 20 000 344 000 

1976 / 77 6 885 000 147 1 012 000 1 189 000 2 000 146 000 374 000 

1977 / 78 7 866 000 156 1 229 000 1 149 000 2 000 62 000 523 000 

1978 / 79 8 119 000 166 1 348 000 1 227 000 42 000 5 000 611 000 

1979 / 80 8 127 000 168 1 363 000 1 300 000 86 000  589 000 

1980 / 81 7 824 000 169 1 322 000 1 371 000 140 000  491 000 

1981 / 82 8 057 000 177 1 428 000 1 285 000 59 000 9 000 585 000 

1982 / 83 7 871 000 187 1 471 000 1 359 000 116 000  581 000 

1983 / 84 7 721 000 173 1 333 000 1 433 000 62 000  489 000 

1984 / 85 7 382 000 247 1 820 000 1 550 000 27 000  660 000 

1985 / 86 7 533 000 261 1 964 000 1 564 000 63 000  996 000 

1986 / 87 6 948 000 227 1 579 000 1 702 000 231 000  640 000 

1987 / 88 6 459 000 241 1 555 000 1 708 000 23 000 22 000 455 000 

1988 / 89 7 343 000 245 1 802 000 1 762 000 18 000 41 000 519 000 

1989 / 90 7 331 000 315 2 308 000 1 876 000 185 000  767 000 

1990 / 91 7 440 000 267 1 989 000 1 958 000 255 000  539 000 

1991 / 92 7 695 000 267 2 053 000 1 899 000  49 000 722 000 

1992 / 93 7 543 000 316 2 380 000 2 108 000 243 000 17 000 729 000 

1993 / 94 7 337 000 286 2 095 000 2 160 000 71 000 47 000 611 000 

1994 / 95 7 861 000 300 2 355 000 2 279 000 17 000 108 000 778 000 

1995 / 96 9 063 000 318 2 885 000 2 576 000 121 000 9 000 960 000 

1996 / 97 9 166 000 330 3 024 000 2 864 000 283 000 5 000 981 000 

1997 / 98 8 904 000 302 2 686 000 2 760 000 73 000 32 000 879 000 

1998 / 99 9 287 000 302 2 805 000 2 781 000 18 000 94 000 978 000 

1999 / 00 8 731 000 304 2 652 000 2 939 000 16 000 348 000 1 119 000 

2000 / 01 8 576 000 278 2 380 000 2 942 000 24 000 350 000 922 000 

2001 / 02 8 730 000 308 2 686 000 2 924 000 9 000 520 000 1 097 000 

2002 / 03 7 667 000 302 2 312 000 2 878 000 11 000 265 000 839 000 

2003 / 04 7 830 000 389 3 043 000 2 987 000 119 000 171 000 873 000 

2004 / 05 8 786 000 470 4 131 000 3 265 000 136 000 185 000 1 765 000 

2005 / 06 8 677 000 472 4 097 000 3 655 000 751 000 90 000 1 689 000 

2006 / 07 9 144 000 521 4 760 000 3 944 000 1 060 000 95 000 1 520 000 

2007 / 08 9 414 000 554 5 219 000 4 053 000 1 630 000 110 000 1 263 000 

2008 / 09 9 406 000 524 4 930 000 3 869 000 515 000 170 000 1 917 000 

2009 / 10 10 310 000 503 5 185 000 4 300 000 1 420 000 110 000 1 492 000 

2010 / 11 11 235 000 522 5 865 000 4 472 000 1 086 000 87 000 1 886 000 

2011 / 12 12 178 000 512 6 239 000 4 231 000 2 411 000 153 000 1 636 000 

2012 / 13 11 980 000 525 6 290 000 4 762 000 1 690 000 258 000 1 733 000 

2013 / 14 11 960 000 566 6 766 000 5 087 000 2 015 000 147 000 1 544 000 

2014 / 15 12 846 000 511 6 562 000 5 377 000 914 000 267 000 2 081 000 

2015 / 16 11 877 000 484 5 746 000 5 296 000 1 258 000 234 000 1 507 000 

2016 / 17 10 845 000 541 5 865 000 5 148 000 991 000 596 000 1 829 000 

2017 / 18 12 235 000 519 6 350 000 5 423 000 1 132 000 365 000 1 989 000 

2018 / 19 12 614 000 449 5 661 000 5 400 000 765 000 392 000 1 878 000 

2019 / 20 13 373 000 464 6 205 000 4 453 000 696 000 496 000 3 430 000 

2020 / 21 12 957 000 487 6 120 000 5 151 000 1 190 000 187 000 3 430 000 

2021 / 22 12 957 000 490 6 354 000 5 723 000 1 319 000 287 000 3 030 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезонов 1897/98–1917/18 – Indian Government (Final General Memorandum) с указанием в акрах (1 acre (ac) = 
0.404 685 64 hectare (ha)), фунтах с одного акра (1 pound per acre (lb/ac) = 1.120 851 309 kilogram per hectare (kg/ha)) и среднестатистических кипах в то время нетто 
весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
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ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AHMEDABAD TEXTILE INDUSTRY’S RESEARCH 
ASSOCIATION (ATIRA) 
Ahmedabad Vistar, 
Ahmedabad, 380 015 INDIA 
Tel.: +91-79-26307921 
Fax: +91-79-26302874 
http:// 
E-mail: mmgharia@itcti.com 

 
AHMEDABAD TEXTILE MILLS’ ASSOCIATION (ATMA) 
Ashram Road, Navrangpura, 
PO Box 4056, 
Ahmedabad, 380 009 INDIA 
Tel.: +91-79-22770884, 26582273/4, 26588927 
Fax: +91-79-22773996, 26588574 
http://www.atmaahd.com 
E-mail: secy_gen@atmaahd.com 

 
AHMEDABAD TEXTILE PROCESSORS’ ASSOCIATION (ATPA) 
Suryarath, 1

st
 Floor, Panchvati First Lane, Ambawadi, 

Ahmedabad, 380 006 INDIA 
Tel.: +91-79-26421666, 26423069 
Fax: +91-79-26440603 
http:// 
E-mail: sales@jindalonline.com 

 
ALL GUJARAT COTTON GINNERS ASSOCIATION 
C/O SHREENATH JEWELERS 
Santram Shopping Center, Ganthi Chowk, 
Kadi, 328 715 INDIA 
Tel.: +91-2764-262200 
Fax: +91-2764- 
http://www.agcga.in 
E-mail: info@agcga.in 
 
ALL INDIA COTTON GIN PRESS ASSOCIATION 
D-707, Ganesh Meridian, Near Gujarat High Court, S.G. Highway, 
Ahmedabad, 380 060 INDIA 
Tel.: +91-79-40075959 
Fax: +91-79- 
http://www.aicga.org 
E-mail: info@aicga.org 
 
ASSOCIATED CHAMBERS OF COMMERCE AND INDUSTRY 
11 Community Centre, Zamrudpur, 
New Delhi, 110 048 INDIA  
Tel.: +91-11-6292310, 6292321, 6446321 
Fax: +91-11-6292319, 6451981 
http://www.assocham.org 
E-mail: assocham@sansad.nic.in 
 
ASSOCIATION OF MAN–MADE FIBRE INDUSTRY OF INDIA 
(AMMFI) 
5

th
 Floor, Resham Bhawan, 78 Veer Nariman Road, 

Mumbai, 400 020 INDIA 
Tel.: +91-22-22040009, 22812845, 56525333 
Fax: +91-22-22049172 
http:// 
E-mail: amfiirayon@hotmail.com 

 

ASSOCIATION OF POLYESTER STAPLE FIBRE 
MANUFACTURERS (APSFM) 
92, Mittal Chambers, Nariman Point, 
Mumbai, 400 000 INDIA 
Tel.: +91-22-22850988 
Fax: +91-22-22029029 
http:// 
E-mail: polyester@bom4.vsnl.net.in 
 
BOMBAY CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Mackinnon Mackenzie Bldg, 3

rd
 Floor, 4 Shoorji, Vallabhdas Marg, Ballard Estate, 

Mumbai, 400 001 INDIA 
Tel.: +91-22-22614681-4 
Fax: +91-22-22621213 
http://www.bombaychamber.com 
E-mail: bcci@bombaychamber.com 

 
THE BOMBAY TEXTILE RESEARCH ASSOCIATION (BTRA) 
Lal Bahadur Shastri Marg, Ghatkopar – West, 
Mumbai, 400 086 INDIA 
Tel.: +91-22-25001119, 25001135, 25001811, 25002117, 25002652 
Fax: +91-22-25000459 
http://www.btraindia.com 
E-mail: btra@vsnl.com 
 
CENTRAL FARM MACHINERY TRAINING AND TESTING 
INSTITUTE, BUDNI (MP) 
PO Tractor Nagar Budni 466445, 
District Sehore, MP, INDIA 
Tel.: +91-7564-234729, 234733, 234988 (+ Ext. 244, 245 Testing Head) 
Fax: +91-7564-234743 
http://cfmtti.dacnet.nic.in 
E-mail: fmti-mp@nic.in 
 
CIGNA INTERNATIONAL CORPORATION 
507-509 Meridien Commercial Tower, 8 Windsor Place, Janpath, 
New Delhi, 110 001 INDIA  
Tel.: +91-11-3739975, 3739976 
Fax: +91-11-3739946 
http://www.cigna.com 
E-mail:  
 
CONFEDERATION OF INDIAN TEXTILE INDUSTRY (CITI) 
6

th
 Floor, Narain Manzil, 23 Barakhamba Road, 

New Delhi, 110 001, INDIA 
Tel.: +91-11-23325012, 23325013, 23325015, 23325055 
Fax: +91-11-41519602 
http://www.citiindia.com 
E-mail: mail@citiindia.com 
 
CONFEDERATION OF INDIAN WEAVING INDUSTRY (CIWI) 
Salem Main Road, 
Komarapalayam, 638 183 INDIA 
Tel.: +91-4288-67703 
Fax: +91-4288- 
http:// 
E-mail: msmathi@vsnl.net 
 
COTTON ASSOCIATION OF INDIA 



Cotton Exchange Building, 2
nd

 Floor, Opposite Cotton Green Railway Station, 
Cotton Green (East), 
Mumbai, 400 033 INDIA 
Tel.: +91-22-23704401, 23704402, 23704403, 23729438, 30063400 
Fax: +91-22-23700337 
http://www.caionline.in, www.eicaexchange.com 
E-mail: cai@caionline.in 
 
THE COTTON CORPORATION OF INDIA LTD 
Kapas Bhavan, Plot 3-A, Sector 10, 
PO Box 60, CBD Belapur, 
Navi Mumbai, 400 614 INDIA 
Tel.: +91-22-27571368, 27571429, 27579217 
Fax: +91-22-27576030, 27576069, 27579219 
http://www.cotcorp.gov.in 
E-mail: headoffice@cotcorp.com 
 
THE COTTON TEXTILES EXPORT PROMOTION COUNCIL 
(TEXPROCIL) 
5

th
 Floor, Engineering Centre, 9 Mathew Road, 

Mumbai, 400 004 INDIA 
Tel.: +91-22-23632910-3 
Fax: +91-22-23632914 
http://www.texprocil.org 
E-mail: info@texprocil.org, texprocil@vsnl.com 
 
CU INSPECTIONS INDIA PVT LTD 
402, Sagar Fortune, 184 Waterfield Road, Bandra (West), 
Mumbai, 400 050 INDIA 
Tel.: +91-22-26400449, 26400453, 26400461, 26400473 
Fax: +91-22-26413297 
http://www.controlunion.com 
E-mail: controlunion@vsnl.com 
 
DIRECTORATE OF PLANT PROTECTION, QUARANTINE & 
STORAGE 
— HEADQUARTERS 
Department of Agriculture & Cooperation, Ministry of Agriculture 
N.H-IV, 
Faridabad, Haryana, 121 001 INDIA 
Tel.: +91-129-2410056, 2413985, 2418504 
Fax: +91-129-2412125 
http://www.plantquarantineindia.org, www.cibrc.nic.in/dacnet.nic.in/ppin 
E-mail: ppa@nic.in 
— NATIONAL PLANT PROTECTION ORGANIZATION 
Department of Agriculture & Cooperation, Ministry of Agriculture 
Room No. 147, Krishi Bhavan, Dr. Rajendra Prasad Road, 
New Delhi, 110 001 INDIA 
Tel.: +91-11-23385026 (Intl) 
Fax: +91-11-23384182 (Intl) 
http://www.plantquarantineindia.org 
E-mail: reddywr@nic.in, ppa@nic.in 
— NATIONAL PLANT QUARANTINE STATION (NPQS) 
Rangpuri, 
New Delhi, 110 037 INDIA 
Tel.: +91-11-26138378, 26138382 
Fax: +91-11-26138362 
http://www.plantquarantineindia.org 
E-mail: npqfc@nic.in 
— REGIONAL PLANT QUARANTINE STATION (RPQS) 
Haji Bunder Road, Sewri (East), 
Mumbai, 400 015 INDIA 
Tel.: +91-22-23710419, 23748541, 23757459 
Fax: +91-22-23748548 
http://www.plantquarantineindia.org 
E-mail: rpqfstm@nic.in 
 
DORNIER MACHINERY INDIA PRIVATE LIMITED 
201-A, Sangeet Plaza, Marol Maroshi Road, Andheri (East), 
Mumbai, 400 059 INDIA 
Tel.: +91-22-29250674 
Fax: +91-22-292087600 
http://www.lindauerdornier.com 

E-mail: webmaster@lindauerdornier.com 
 
THE EAST INDIA COTTON ASSOCIATION LTD 
Cotton Exchange Building, 2

nd
 Floor, Cotton Green, 

Mumbai, 400 033 INDIA 
Tel.: +91-22-23704401-3 
Fax: +91-22-23700337 
http://www.eica.in, www.eicaexchange.com 
E-mail: eica@eica.in 
 
GOPALI & CO. 
THE TEXTILE MAGAZINE 
Quanta Zen Building, No. 38 Thomas Road, 2

nd
 Street, Off South Boag Road, 

T. Nagar, Chennai, 600 017 INDIA 
Tel.: +91-44-24330979, 42024951 
Fax: +91-44-24332413 
http://www.indiantextilemagazine.in 
E-mail: magazine.textile@gmail.com, textile.magazine@dmail.com 
 
GOVERNMENT OF INDIA 
— MINISTRY OF AGRICULTURE 

Krishi Bhavan, 
New Delhi, 110 000 INDIA 
Tel: +91-11-23384468, 23389441 
Fax: +91-11-23384468, 23389441 
http://www.india.gov.in 
E-mail:  
— MINISTRY OF TEXTILES 

Cotton Division, Udyog Bhavan, Room 269A, 
New Delhi, 110 011 INDIA 
Tel: +91-11-22001050 
Fax: +91-11-22004693 
http://www.txcindia.com 
E-mail: txc-otxc@nic.in, texcomindia@txcindia.com 
 
INDIAN COTTON ASSOCIATION LIMITED 
Nai Basti, Gali No. 6, 
Bathinda, 151 001 Punjab, INDIA 
Tel.: +91-164-2237945, 2252688 
Fax: +91-164- 
http://www.icalindia.com 
E-mail: info@nicaindia.com, nicabti1963@gmail.com 
 
INDIAN COTTON FEDERATION 
477, Kamarajar Road, Upplipallayam Post, 
PO Box 3310, 
Coimbatore, 641 015 INDIA 
Tel.: +91-422-2572115, 2573018 
Fax: +91-422-2572115 
http://www.indiancottonfederation.in 
E-mail: sicacoimbatore@eth.net 
 
INDIAN COTTON MILLS’ FEDERATION 

Federation House, Tansen Marg, 
New Delhi, 110 001 INDIA 
Tel: +91-11-23357243, 23357248, 23357253 
Fax: +91-11-23357245 
http://icmfindia.com 
E-mail: icmf@vsnl.com 
 
THE KARUR TEXTILE MANUFACTURER EXPORTERS’ 
ASSOCIATION 
29-C1 Pugalur Road, 
Karur, Tamil Nadu, 639 001 INDIA 
Tel.: +91-422-230620, 238333, 274281 
Fax: +91-422-235600 
http:// 
E-mail: karurexporters@sancharnet.in 
 
KUEHNE & NAGEL AG & CO. KG 

91 Bijwasan Road, Kapashera, 
New Delhi, 110 037 INDIA 



Tel: +91-11-25069800, 25069820 
Fax: +91-11-25069801, 25069802 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: nobel.pillai@kuehne-nagel.com 
 
MAERSK INDIA LIMITED 
— 902, Popular House, Navrang Pura, Ashram Road, 
Ahmedabad, 380 009 INDIA 
Tel.: +91-79-460309 
Fax: +91-79-423061 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— Ceebros Chambers, 1

st
 Floor, 824/6/3 Poonamalle High Road, 

Chennai, 600 010 INDIA 
Tel.: +91-44-6411971 
Fax: +91-44-6412598 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— 24/1406, 1

st
 Floor, Above Bank of India, Bristow Road, Wellingdon Island, 

Cochin, 682 003 INDIA 
Tel.: +91-484-667566 
Fax: +91-484-668508 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— 1327-A Avinashi Road, 2

nd
 Floor, Peelamedu, 

Coimbatore, 641 004 INDIA 
Tel.: +91-422-575693 
Fax: +91-422-575692 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— 5

th
 Floor, Topaz, Suite 10, Amrutha Hills, Punjagutta, 

Hyderabad, 500 482 INDIA 
Tel.: +91-40-315638 
Fax: +91-40-310572 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— BBZ – North 45, Gandhidham, 
Kandla, 370 201 INDIA 
Tel.: +91-2836-31387 
Fax: +91-2836-31388 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— Flat No. 3A, Loudon Street, Ground Floor, 
Kolkata, 700 017 INDIA 
Tel.: +91-33-403809 
Fax: +91-33-2471376 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— 62/63 Free Press House, Nariman Point, 
Mumbai, 400 021 INDIA 
Tel.: +91-22-2855530 
Fax: +91-22-2875472 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— Maersk Container Freight Station, Plot 100, Block 5, Sector 2, Dronagiri 
Warehousing Complex, Nhava Sheva, 
New Bombay, 400 707 INDIA 
Tel.: +91-22-7242494 
Fax: +91-22-7242518 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— Meridien Commercial Tower, 7

th
 Floor, Windsor Palace, 

New Delhi, 110 001 INDIA 
Tel.: +91-11-3716719, 3716720 
Fax: +91-11-3715901 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— Vandan, Opposite Hotel Oceanic, Chowpatty Road, 
Porbundar, 360 575 INDIA 
Tel.: +91-286-20222 
Fax: +91-286-20222 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
— 16C, Emperor Street, 
Tuticorin, 628 001 INDIA 

Tel.: +91-461-22103 
Fax: +91-461-25703 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
 
NORTHERN INDIA TEXTILE MILLS’ ASSOCIATION (NITMA) 
4/2 Siri Institutional Area, August Kranti Marg, 
New Delhi, 110 016 INDIA 
Tel: +91-11-26529784, 26863801-4 
Fax: +91-11-26863276 
http://www.nitma.com 
E-mail: nitma@vsnl.net, nitma@hotmail.com 
 
NORTHERN INDIA TEXTILE RESEARCH ASSOCIATION 
(NITRA) 
Sector 23, Rajnagar, 
Ghaziabad, INDIA 
Tel.: +91-120-2783586, 2786451 
Fax: +91-120-2783596 
http:// 
E-mail:  
 
PREMIER POLYTRONICS PVT LTD 
304 Trichy Road, 
Singanallur, Coimbatore, 641 005 INDIA 
Tel.: +91-422-2273939, 6611000 
Fax: +91-422-2273918, 6611005 
http://www.premier-1.com 
E-mail: mail@premier-1.com 
— PREMIER EVOLVICS PVT LTD 

SF No. 79/6, Kulathur Road, Venkitapuram, Civil Aerodrome Post, 
Coimbatore, 641 014 INDIA 
Tel.: +91-422-6611000 
Fax: +91-422-6611005 
http://www.premier-1.com 
E-mail: vsrini@premier-1.com 
 
PRY PEST CONTROL 
Sai Chambers, Shop No. 34, Plot No. 44, Sector 11, CBD Belapur (East), 
Navi Mumbai, 400 614 INDIA 
Tel.: +91-22-27565797 
Fax: +91-22-27564421 
http:// 
E-mail: prypest@vsnl.net 
 
SAURASHTRA GINNERS ASSOCIATION 
UL-3, Panorama Complex, Opposite Bal Adalat, Gondal Road, 
Rajkot, 360 002 INDIA 
Tel.: +91-281-3045402 
Fax: +91-281-3045402 
http://www.sgaindia.org 
E-mail: info@sgaindia.org 
 
SAURASHTRA TEXTILE MILLS’ ASSOCIATION (STMA) 
Mahendranagar, 
Morbi, 363 642 INDIA 
Tel.: +91-2822-240706, 240871 
Fax: +91-2822-240877 
http://www.amlmorbi.com 
E-mail: amimorbi@wilnetonline.net, infor@amlmorbi.com 
 
SGS INDIA PRIVATE LIMITED 
— HEADQUARTERS 
4B, Adi Shankaracharya Marg, Next To Powai Telephone Exchange, (West), 
Vikhroli, Mumbai, 400 083 INDIA 
Tel.: +91-22-25798421 
Fax: +91-22-25781759 
http://www.in.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.india@sgs.com 
— Cotton Green Desk, S 63, Cotton Exchange Building, Cotton Green (East), 
Mumbai, 400 033 INDIA 
Tel.: +91-22-23752325 



Fax: +91-22-23752397 
http://www.in.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: cotton.india@sgs.com 

 
SOUTHERN INDIA MILLS ASSOCIATION (SIMA) 
44 Race Course, 
PO Box 3783, 
Coimbatore, 641 018 INDIA 
Tel.: +91-422-2211391, 2215230 
Fax: +91-422-2217160 
http:// 
E-mail: simacbe@vsnl.com 

 
THE SOUTH INDIA TEXTILE RESEARCH ASSOCIATION 
(SITRA) 
Aerodrome, PO, 
Coimbatore, 641 000 INDIA 
Tel.: +91-422-2574010, 2574367 
Fax: +91-422-2571896 
http:// 
E-mail:  

 
THE TEXTILE ASSOCIATION (INDIA) 
Pathare House, Room No. 6, 2

nd
 Floor, Next to State Bank of India, 67, Ranade 

Road, Dadar-West, 
Mumbai, 400 028 INDIA 
Tel.: +91-22-24461145 
Fax: +91-22-24474971 

http://www.textileassociationindia.org 
E-mail: taicnt@mtnl.net.in, somajb@yahoo.co.in 

 
TEXTILE INTELLIGENCE 
c/o 3I PUBLISHING PVT LIMITED 
Level 2, Gandhi Mansion, Bomanji Master Road, Kalbadevi, 
Mumbai, 400 002 INDIA 
Tel.: +91-22-22074648 
Fax: +91-22-22092696 
http://www.textileintelligence.com 
E-mail: service@textileintelligence.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (INDIA) PVT LTD (WIS) 
B 76 Cotton Exchange Building, 1

st
 Floor, Cotton Grean (East), 

Mumbai, 400 033 INDIA 
Tel.: +91-22-23727700, 24099051, 56207265, 56307265 
Fax: +91-22-23733569 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: reliente@hathway.com, reliente@vsnl.com 

 
YARNS AND FIBERS EXCHANGE 
c/o CENTERAL INDIA PRIVATE LIMITED 
4

th
 Floor, Doulatram Mansion, Salgaonkar Road, Colaba, 

Mumbai, 400 005 INDIA 
Tel.: +91-22-66101050, 66291000 
Fax: +91-22-22023563 
http://www.ynfx.com, www.yarnsandfibers.com 
E-mail: sales@ynfx.com

 
 
ИРАК 

 
 

 

Развитие Ситуации В Ираке По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27   1 000     

1927 / 28        

1928 / 29   1 000  1 000   

1929 / 30   1 000  1 000   

1930 / 31     1 000   

1931 / 32        

1932 / 33        

1933 / 34        

1934 / 35        

1935 / 36   1 000  1 000   

1936 / 37   2 000  1 000   

1937 / 38   4 000  3 000   

1938 / 39   3 000  4 000   

1939 / 40   3 000 0 2 000   

1940 / 41   5 000 0 2 000   

1941 / 42   4 000 1 000 5 000   

1942 / 43   1 000 1 000 1 000   

1943 / 44        

1944 / 45        

1945 / 46 13 000 87 1 000 1 000    

1946 / 47 10 000 86 1 000 1 000 2 000   

1947 / 48 8 000 77 1 000 1 000    

1948 / 49        

1949 / 50 11 000 159 2 000 1 000 1 000   

1950 / 51 40 000 204 8 000 2 000 7 000   

1951 / 52 45 000 137 6 000 2 000 3 000   

1952 / 53 50 000 65 3 000 2 000 2 000   

1953 / 54 21 000 114 2 000 3 000 1 000   

1954 / 55 56 000 120 7 000 3 000 2 000   

1955 / 56 57 000 125 7 000 3 000 4 000   

1956 / 57 58 000 138 8 000 4 000 3 000   

1957 / 58 65 000 221 14 000 5 000 7 000   

1958 / 59 56 000 213 12 000 5 000 10 000   

1959 / 60 36 000 215 8 000 5 000 4 000   

1960 / 61 30 000 179 5 000 5 000 1 000  1 000 

1961 / 62 37 000 234 9 000 6 000 2 000  2 000 

1962 / 63 34 000 241 8 000 7 000 2 000  1 000 

1963 / 64 40 000 118 5 000 7 000   4 000 



1964 / 65 34 000 316 11 000 7 000 6 000  2 000 

1965 / 66 34 000 285 10 000 7 000 4 000  1 000 

1966 / 67 32 000 269 9 000 7 000 2 000  1 000 

1967 / 68 38 000 311 12 000 8 000 3 000  2 000 

1968 / 69 45 000 293 13 000 9 000 3 000  3 000 

1969 / 70 61 000 233 14 000 12 000 2 000  3 000 

1970 / 71 61 000 233 14 000 12 000 2 000  3 000 

1971 / 72 67 000 212 14 000 12 000 2 000  3 000 

1972 / 73 61 000 233 14 000 15 000   2 000 

1973 / 74 61 000 251 15 000 19 000  5 000 4 000 

1974 / 75 53 000 290 15 000 20 000  15 000 15 000 

1975 / 76 32 000 370 12 000 20 000   8 000 

1976 / 77 30 000 357 11 000 20 000  8 000 7 000 

1977 / 78 20 000 429 9 000 20 000  11 000 7 000 

1978 / 79 25 000 346 9 000 24 000  17 000 9 000 

1979 / 80 61 000 284 17 000 26 000 1 000 16 000 14 000 

1980 / 81 55 000 272 15 000 33 000 1 000 17 000 14 000 

1981 / 82 41 000 323 13 000 33 000 1 000 18 000 12 000 

1982 / 83 45 000 311 14 000 33 000 1 000 21 000 15 000 

1983 / 84 46 000 257 12 000 33 000  21 000 15 000 

1984 / 85 50 000 280 14 000 35 000  23 000 17 000 

1985 / 86 50 000 280 14 000 35 000  21 000 17 000 

1986 / 87 50 000 300 15 000 35 000  17 000 14 000 

1987 / 88 17 000 294 5 000 29 000  15 000 5 000 

1988 / 89 12 000 333 4 000 30 000  30 000 9 000 

1989 / 90 7 000 714 5 000 23 000  14 000 5 000 

1990 / 91 9 000 667 6 000 9 000   2 000 

1991 / 92 5 000 400 2 000 4 000   0 

1992 / 93 20 000 400 8 000 15 000  11 000 4 000 

1993 / 94 23 000 391 9 000 20 000  11 000 4 000 

1994 / 95 23 000 435 10 000 28 000  18 000 4 000 

1995 / 96 20 000 450 9 000 28 000  20 000 5 000 

1996 / 97 18 000 389 7 000 28 000  21 000 5 000 

1997 / 98 26 000 467 12 000 28 000  16 000 5 000 

1998 / 99 31 000 534 17 000 27 000  10 000 5 000 

1999 / 00 57 000 240 14 000 25 000  11 000 5 000 

2000 / 01 40 000 300 12 000 22 000  10 000 5 000 

2001 / 02 30 000 333 10 000 22 000  12 000 5 000 

2002 / 03 25 000 320 8 000 12 000   1 000 

2003 / 04 20 000 350 7 000 12 000  5 000 1 000 

2004 / 05 21 000 350 7 000 13 000  5 000 1 000 

2005 / 06 20 000 352 7 000 13 000  6 000 1 000 

2006 / 07 20 000 352 7 000 13 000  6 000 1 000 

2007 / 08 20 000 353 7 000 13 000  6 000 1 000 

2008 / 09 20 000 353 7 000 13 000  6 000 1 000 

2009 / 10 20 000 355 7 000 13 000  6 000 1 000 

2010 / 11 20 000 356 7 000 13 000  5 000 1 000 

2011 / 12 20 000 358 7 000 13 000  5 000 1 000 

2012 / 13 20 000 360 7 000 13 000  5 000 1 000 

2013 / 14 19 000 360 7 000 13 000  6 000 1 000 

2014 / 15 19 000 362 7 000 13 000  6 000 1 000 

2015 / 16 17 000 362 6 000 10 000  5 000 2 000 

2016 / 17 13 000 361 5 000 9 000  4 000 2 000 

2017 / 18 10 000 361 3 000 8 000  5 000 2 000 

2018 / 19 9 000 362 3 000 8 000  5 000 2 000 

2019 / 20 9 000 362 3 000 8 000  5 000 2 000 

2020 / 21 9 000 362 3 000 8 000  5 000 2 000 

2021 / 22 9 000 364 3 000 8 000  5 000 2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
IRAQ 
THE REPUBLIC OF IRAQ (officially) 

ISO Code:  IQ/IRQ/368 
Territory:   438 317 km

2
 (169 235 sq. miles) 

Population:  37 032 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Baghdad 
National Currency: Dinar (ISO Code: IQD/368), IQD1=20Dirham=1000Fils 
 Notes:  5, 10, 50, 100, 250, 500, 1000, 5000, 10000, 25000 Dinars. 
 Coins:  1 Dinar. 
Language:  Arabic is the official language. Kurdish is spoken in the north. 
Electricity:  220V 50c AC. Various 2-pin and 3-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Army Day, February 08 – Ramadan Revolution, variable 
(February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), variable (March) – Islamic New Year, variable (March) – Ashoura, variable (May) – 
Mouloud (Birth Of The Prophet Muhammad), July 14 – National Day, July 17 – Anniversary Of The 17

th
–30

th
 July 1968 Revolution, 

August 08 – Ceasefire Day (End Of Iran-Iraq War), variable (September) – Leilet Al-Meiraj (Ascension Of The Prophet), variable 
(November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan). Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and 
the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day 
and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be 



restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything 
from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.cabinet.iq, www.krg.org 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

BAGHDAD CHAMBER OF COMMERCE 
Al-Mustansir Street, 
PO Box 24168, 
Baghdad, IRAQ 
Tel.: +964-1-8876211, 8876212 
Fax: +964-1-8879563 
http://www.baghdadchamber.com 
E-mail: info@bcoc-iraq.org 
 
FEDERATION OF IRAQI CHAMBERS OF COMMERCE 
Yousif Al-Ani Building, Sa’adoun Street, Opposite Al Naser Cin., 
PO Box 3388, 
Baghdad, IRAQ 
Tel.: +964-1-7171798, 8888850 
Fax: +964-1-7172487, 7192479 
http://www.ficciraqbag.org 
E-mail: ficcbaghdad@hotmail.com 

 
GENERAL BODY OF PLANT PROTECTION 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Sahat Al Andulus, 
Baghdad, IRAQ 
Tel.: +964-1- 
Fax: +964-1- 
http:// 
E-mail:  

 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Sahat Al Andulus, 
Baghdad, IRAQ 
Tel.: +964-1-7186611, 7186651, 7195381 
Fax: +964-1- 
http://www.zeraa.gov.iq 
E-mail: minis_of_agr@moagr.org, minis_for_all@moagr.org 

 
 
ИРАН 

 
Факт использования хлопка на территории нынешнего Ирана имеет давнюю историю. Исторические свидетельства указывают 
на то, что жители нынешней территории Ирана издревна носили одежды из хлопка. В своей автобиографии Сейед Нематолла 
Шуштари (Seyed Nematollah Shushtari) отметил об использовании хлопка местными жителями. Хассан Ибн Мохаммед (Hassan 
Ibn Mohammad) – автор Истории Ком (The History of Qom) в 378 Нашей Эры, и Марко Поло (Marco Polo) в 1299 в своей книге о 
путешествиях (Описание Мира) также указали на этот факт. До 1861 в ряде районов Ирана ограниченно культивировался 
Хлопчатник с короткой штапельной длиной волокна. Практически весь объём получаемого волокна потреблялся на 
внутреннем рынке. В продолжавшуюся с 1796 по 1925 Эру Каджаров (Qajar Era) один Американский священник Стокин 
(American priest named Stocking) завёз в Иран средневолокнистый хлопок из Америки. Вслед за этим Каджарский Министр 
Амир Кабир (Amir Kabir) импортировал значительный объём Американских семян средневолокнистого хлопка и распределил 
его среди местных фермеров. 
 
В конце XIX века на Севере Ирана хозяйничали представители Царской России, контролировавшие таможню, финансы и 
оборону. В 1903 совместная Ирано-Российская компания получила разрешение на культивирование Хлопчатника в Иране. 
Импортируя в Иран семена средневолокнистого хлопка, компания выращивала на исследовательских фермах в Варамине 
(Varamin), Гармсаре (Garmsar), Горгане (Gorgan) и Мазендеране (Mazandaran). Недалеко от этих плантаций компания открыла 
также ряд хлопкоочистительных предприятий. После 1917 большевики новой России отказались от всех прав и привилегий, 
полученных Царской Россией, в пользу Ирана; а в 1918 Англичане, правившие Югом Ирана, окончательно захватили всю 
территорию Ирана и стали хозяйничать на ней. В 1933 совместная Ирано-Российская компания была упразднена, и 
культивирование Хлопчатника в Иране перешло под контроль государства. Исследовательские фермы компании перешли под 
контроль Общего Департамента по Сельскому Хозяйству (General Farming Department), а культивирование и торговля 
Хлопчатником были переданы государственной компании HIDE AND WOOL COMPANY. Спустя шесть лет количество 
хлопкоочистительных предприятий выросло до 23 штук с общим объёмом производства 16 000 тонн в сезон. 
 
С начала Второй Мировой Войны в хлопковом секторе экономики стал наблюдаться спад, приведший к остановке экспорта. В 
1942 производство хлопкового волокна снизилось с 42 000 до 16 000 тонн, едва удовлетворив нужды собственного 
потребления. Спустя два года после окончания войны торговля хлопком оживилась. Отправленная в 1953 команда экспертов 
Продовольственной и Сельскохозяйственной Организации (THE FOOD AND AGRICULTURE ORGANISATION) буквально 
перевернула культивирование Хлопчатника в Иране. Всего за пять лет, с 1951 по 1955, возделывание Хлопчатника 
практически удвоилось и составило 70 000 тонн. Внутреннее же потребление в этот период времени незначительно возросло 
с 29 300 до 32 700 тонн. В это же время в Иране был образован Высший Совет По Хлопку (HIGH COUNCIL OF COTTON), 
который стал координировать экспорт Иранского хлопкового волокна на внешний рынок. По предложению Совета 
Правительство Ирана создало Хлопковую Организацию (COTTON ORGANISATION), в функции которой перешли выдача 
действующих лицензий для хлопковых фабрик, а также мониторинг джинирования и упаковывания хлопкового волокна в 
соответствии с определёнными стандартами отгрузок публичному и частному сектору. Под возделывание Хлопчатника были 
выделены земли в останах Восточный Азербайджан, Керман, Керманшах, Мазендеран, Маркази, Семнан, Тегеран, Фарс, 
Хорасан, а также в окрестностях городов Гонбад и Горган (Остан-е Голестан (Ostan-e Golestan)). К 1974 сезонное 
производство хлопкового волокна достигло в Иране 237 500 тонн, сделав его на тот момент седьмым крупнейшим 
производителем хлопкового волокна в мире. 
 
22 Сентября 1980 после пролдолжительных споров о границе президент Ирака Саддам Хусейн развязал войну с Ираном за 
обладание юго-западным нефтедобывающим Останом Хузестан (Ostan-e Khūzestān). Фактически это была война Ирака за 
Иранскую нефть. В провинции Хузестан основным населением являются преимущественно арабы; и Хусейн был уверен, что 
эта народность встретит Иракскую армию как своих освободителей. Однако, Иракский лидер серьёзно просчитался, поскольку 
весь местный народ стал массовым порядком записываться в ополчение и ожесточённо сражаться за свою землю с 
завоевателями. 
 



Из-за потенциальной опасности поражения своего Хлопчатника розовым червём или хлопковой молью посредством ввоза 
иностранного хлопка Иран ввёл запрет на импорт хлопка из 73 основных стран-производителей, за исключением США и 
Узбекистана. Но после того, как этот запрет вызвал несколько кризисов местной текстильной промышленности, он был 
отменён Правительством Ирана в Марте 2004. Иранским компаниям разрешили импортировать хлопок из всех 
хлопкопроизводящих государств, за исключением стран, в которых ведутся боевые действия (на тот момент это были 
Афганистан и Ирак). 
 
В порте города Бендер Аббас (Bandar-e Abbās или Bandar Abbas), столице Остана Хормозган (Ostan-e Hormozgān), 
расположенном в стратегически очень важном районе – на берегу Ормузского или Хормузского Пролива (Straits of Hormuz), 
были созданы два контейнерных терминала (container terminals):- Бахонар (Bahonar) и Специальная Экономическая Зона 
имени Шахида Раджи (Shahid Rajaee Special Economic Zone или Shahid Rajaee SEZ). Новые склады этих портовых терминалов 
были расчитаны, в том числе, и на хранение и перевалку хлопкового волокна. Летом 2008 власти Ирана уведомили мировое 
морское сообщество об изменении с 22 Июля 2008 старого названия порта Бендер Аббаса на новое – Порт Специальная 
Экономическая Зона имени Шахида Раджи. Все сопроводительные документы на грузы, а также названия порта в банковских 
документах должны были учитываться по-новому. 
 

 

Развитие Ситуации В Иране По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   13 000     

1925 / 26   21 000     

1926 / 27   20 000  19 000   

1927 / 28   19 000  16 000   

1928 / 29   26 000  20 000   

1929 / 30   18 000  15 000   

1930 / 31   10 000  10 000   

1931 / 32   23 000  29 000   

1932 / 33   16 000  15 000   

1933 / 34   31 000  27 000   

1934 / 35   31 000  27 000   

1935 / 36   29 000 15 000 17 000   

1936 / 37   40 000 16 000 18 000   

1937 / 38   38 000 20 000 20 000   

1938 / 39   38 000 21 000 10 000   

1939 / 40   42 000 21 000 21 000   

1940 / 41   36 000 21 000 20 000   

1941 / 42   28 000 20 000 5 000   

1942 / 43   16 000 22 000    

1943 / 44   17 000 22 000    

1944 / 45   18 000 22 000    

1945 / 46 100 000 200 20 000 22 000   13 000 

1946 / 47 74 000 192 14 000 21 000 2 000  6 000 

1947 / 48 83 000 214 18 000 19 000 1 000  3 000 

1948 / 49 105 000 191 20 000 14 000 3 000  5 000 

1949 / 50 100 000 211 21 000 13 000 6 000  7 000 

1950 / 51 130 000 218 28 000 10 000 23 000  2 000 

1951 / 52 150 000 181 27 000 15 000 8 000  7 000 

1952 / 53 180 000 199 36 000 15 000 25 000  2 000 

1953 / 54 225 000 227 51 000 15 000 36 000  2 000 

1954 / 55 200 000 299 60 000 15 000 45 000  2 000 

1955 / 56 230 000 260 60 000 17 000 39 000  5 000 

1956 / 57 243 000 256 62 000 20 000 39 000  8 000 

1957 / 58 243 000 269 65 000 22 000 44 000  8 000 

1958 / 59 259 000 277 72 000 29 000 42 000  8 000 

1959 / 60 299 000 273 82 000 39 000 41 000  8 000 

1960 / 61 324 000 308 100 000 44 000 52 000  11 000 

1961 / 62 364 000 319 116 000 54 000 58 000  12 000 

1962 / 63 374 000 247 93 000 49 000 48 000  7 000 

1963 / 64 374 000 308 115 000 44 000 71 000  15 000 

1964 / 65 384 000 316 121 000 46 000 68 000  22 000 

1965 / 66 370 000 410 152 000 52 000 100 000  21 000 

1966 / 67 340 000 338 115 000 54 000 59 000  22 000 

1967 / 68 299 000 395 118 000 59 000 65 000  14 000 

1968 / 69 340 000 491 167 000 65 000 91 000  24 000 

1969 / 70 380 000 433 165 000 65 000 93 000 43 000 30 000 

1970 / 71 320 000 481 154 000 61 000 107 000  16 000 

1971 / 72 310 000 476 147 000 60 000 95 000  9 000 

1972 / 73 340 000 615 209 000 69 000 131 000  17 000 

1973 / 74 346 000 576 199 000 73 000 96 000  48 000 

1974 / 75 369 000 643 237 000 76 000 120 000  89 000 

1975 / 76 290 000 478 139 000 79 000 129 000  18 000 

1976 / 77 295 000 528 156 000 80 000 77 000  17 000 

1977 / 78 316 000 562 178 000 75 000 73 000  47 000 

1978 / 79 290 000 459 133 000 70 000 70 000  40 000 

1979 / 80 215 000 461 99 000 75 000 42 000  22 000 

1980 / 81 145 000 393 57 000 78 000   1 000 

1981 / 82 194 000 400 78 000 75 000   4 000 



1982 / 83 205 000 457 94 000 94 000   3 000 

1983 / 84 184 000 497 91 000 90 000   4 000 

1984 / 85 212 000 527 112 000 80 000 0  35 000 

1985 / 86 188 000 561 106 000 91 000 5 000  45 000 

1986 / 87 188 000 592 111 000 115 000 19 000  22 000 

1987 / 88 196 000 543 106 000 120 000 2 000  7 000 

1988 / 89 191 000 609 116 000 108 000 0  15 000 

1989 / 90 228 000 501 114 000 119 000   10 000 

1990 / 91 228 000 520 119 000 117 000   12 000 

1991 / 92 207 000 571 118 000 110 000   20 000 

1992 / 93 204 000 496 101 000 106 000 3 000  12 000 

1993 / 94 148 000 612 90 000 98 000  3 000 7 000 

1994 / 95 181 000 681 123 000 125 000 1 000 8 000 12 000 

1995 / 96 305 000 541 165 000 135 000 10 000  32 000 

1996 / 97 311 000 565 176 000 145 000 44 000  19 000 

1997 / 98 233 000 588 137 000 135 000 6 000  15 000 

1998 / 99 229 000 633 145 000 141 000 2 000  17 000 

1999 / 00 216 000 644 139 000 125 000   31 000 

2000 / 01 246 000 634 156 000 135 000 5 000  47 000 

2001 / 02 199 000 678 135 000 140 000 5 000  37 000 

2002 / 03 151 000 722 109 000 110 000 10 000 10 000 36 000 

2003 / 04 140 000 800 112 000 110 000 20 000 20 000 38 000 

2004 / 05 167 000 802 134 000 120 000 15 000 19 000 56 000 

2005 / 06 165 000 697 115 000 120 000 5 000 10 000 56 000 

2006 / 07 116 000 772 90 000 130 000  46 000 62 000 

2007 / 08 120 000 700 84 000 135 000  33 000 44 000 

2008 / 09 130 000 646 84 000 135 000  51 000 44 000 

2009 / 10 105 000 629 66 000 135 000  59 000 35 000 

2010 / 11 92 000 674 62 000 135 000  66 000 28 000 

2011 / 12 117 000 504 59 000 130 000  67 000 24 000 

2012 / 13 110 000 509 56 000 91 000  49 000 38 000 

2013 / 14 91 000 713 65 000 131 000  61 000 33 000 

2014 / 15 85 000 694 59 000 113 000 0 51 000 29 000 

2015 / 16 71 000 699 49 000 100 000 0 54 000 33 000 

2016 / 17 75 000 702 53 000 110 000 0 66 000 42 000 

2017 / 18 79 000 709 56 000 116 000 0 71 000 52 000 

2018 / 19 71 000 710 50 000 116 000  71 000 58 000 

2019 / 20 71 000 711 50 000 98 000  48 000 49 000 

2020 / 21 98 000 816 80 000 150 000  70 000 49 000 

2021 / 22 98 000 820 80 000 150 000  70 000 49 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
IRAN 
THE ISLAMIC REPUBLIC OF IRAN (officially; JOMHURI-YE ISLAMI-YE IRAN) 

ISO Code:  IR/IRN/364 
Territory:   1 648 195 km

2
 (636 372 sq. miles) 

Population:  79 622 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Tehran 
National Currency: Rial (ISO Code: IRR/364), IRR1 = 100 Dinars 
 Notes:  100, 200, 500, 1000, 2000, 5000, 10000, 20000, 50000, 100000 Rials. 
 Coins:  50, 100, 250, 500, 1000 Rials. 
Language:  Farsi (Persian) is the official language. Arabic is spoken in Khuzestan in the southwest, Azari Turkish in the 
northwest around Tabriz. English, French and (to a lesser extent), German are spoken by many businessmen and officials. Persian 
and Persian dialects, Arabic, Balochi, Kurdish, Luri, Turkic and Turkic dialects, Turkish and other. 
Electricity:  220V 50c AC. Round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: Variable (January) – Fetr Celebration, variable (January/February) – Imam Sadeq Martyrdom, variable 
(February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), February 11 – Victory Of The 1979 Islamic Revolution, February 28 – Imam Reza 
Birthday, March 20 – Oil Nationalisation Day, March 21–24 – Noruz (Islamic New Year’s Day), variable (March) – Ashoura, April 01 – 
Islamic Republic Day, April 02 – Sizdah-Bedar (Public Outing Day To End Nowrooz), variable (April) – Qadir-E-Khom Celebration, 
variable (April) – Qorban Celebration, May 06 – Tasooay-E-Husseini, May 07 – Ashooray-E-Husseini, variable (May) – Mouloud (Birth 
Of The Prophet Muhammad), June 04 – Passing Away Of Imam Khomeini, June 05 – Qiyam-E-Khoonin (Anniversary Of Uprising 
Against The Shah), June 15 – Arbain-E-Hosseini, June 23 – Passing Away Of The Prophet Muhammad, July 12 – Birthday Of The 
Prophet Muhammad And Imam Ali, variable (September) – Leilat Al-Meiraj (Ascension Of The Prophet), variable (November) – Mabas 
Celebration, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), variable (November) – Birthday Of Imam Mahdi. Muslim festivals are 
timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar 
month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be 
interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may 
continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.irangovernment.com, www.president.ir, www.gov.ir, www.spk-gov.ir, www.mfa.gov.ir, 
www.tourismiran.ir, www.ostan-as.gov.ir, www.iranworld.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIATION OF IRAN TEXTILE INDUSTRIES 
No. 5 Kandovan Street, Opposite Ostad Nejatollahi Street, Enghelab Avenue, 
Tehran, 11318 IRAN 
Tel.: +98-21-66700017, 66705770, 66706394, 66718658 
Fax: +98-21-66705450 

http://www.aiti.org.ir, www.irita.net 
E-mail: info@aiti.org.ir, info@irita.net 
 
CHAIN INTERNATIONAL TRANSPORT CO LTD 
No. 39 Kish Street, Africa Avenue, 



Tehran, 15188 IRAN 
Tel.: +98-21-88774700 
Fax: +98-21-88888364 
http://www.chainintl.com 
E-mail: info@chainintl.com, catherine_webbon@chainintl.com 
— Shahid Rajaee Special Economic Zone, 
Bandar-e Abbas, IRAN 
Tel.: +98-761-554813 
Fax: +98-761-564417 
http://www.chainintl.com 
E-mail: chain-transit@pars.dpi.net.ir 
 
COTTON COOPERATIVES ASSOCIATION 
, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21- 
Fax: +98-21- 
http:// 
E-mail:  
 
COTTON RESEARCH INSTITUTE OF IRAN 
Dr Beheshti Street, 
Gorgan, 49166-85915 IRAN 
Tel.: +98-171-2236401, 2254950 
Fax: +98-171-2227781 
http:// 
E-mail: 
 
GENERAL DEPARTMENT OF COTTON AND OIL SEEDS OF 
IRAN 
No. 80 North Felestin Street, 
Tehran, 14157 IRAN 
Tel.: +98-21-8967960, 8968363 
Fax: +98-21-8967925, 8968363 
http://www.cotton.ir 
E-mail: secretariat@cotton.ir, krj-cotton@abedi.net 
 
KHADEM GROUP 
38, 3rd Floor, Bozorgmehr Shomali 2, Sajad Boulevard, 
PO Box 91775-1564, 
Mashhad, IRAN 
Tel.: +98-511-7656629, 7656630-2 
Fax: +98-511-7656760 
http://www.forwarder.ir 
E-mail: info@forwarder.ir 
 
IBRAKOM AND PEYVAN DARYA COTTON TERMINAL 
c/o Caspian Terminal Services Qeshm (Khazar Qeshm) 
Shahid Rajaee Special Economic Zone, 
Bandar-e Abbas, IRAN 
Tel.: +98-761-564415, 572300 
Fax: +98-761-560100, 572305, 572306 
http://www.ibrakom.com 
E-mail:  
— Sarahs Free Economic Zone, 
Sarahs, IRAN 
Tel.: +98-512-5226852 
Fax: +98-512-5226851 
http://www.ibrakom.com 
E-mail:  
 
INSTITUTE OF STANDARD AND INDUSTRIAL RESEARCH OF 
IRAN (ISIRI) 
South Corner of Vanak Square No. 1294, 
PO Box 14155-6139, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-261-2807045 
Fax: +98-261-2807045 
http://www.isiri.org 
E-mail: standard@isiri.org.ir 
 
INTERNATIONAL NORTH–SOUTH TRANSPORT CORRIDOR 

No. 19 Dameshq Street, Felestin Avenue, Keshavars Boulevard, 
PO Box 14155-3773, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-88804429, 88893851 
Fax: +98-21-88804429 
http://www.instc.org 
E-mail: instc@rmto.ir 
 
INTER–REGIONAL NETWORK ON COTTON IN ASIA AND 
NORTH AFRICA (INCANA) 
c/o Cotton Research Institute of Iran 
Dr Beheshti Street, 
Gorgan, 49166-85915 IRAN 
Tel.: +98-171-2236401, 2254950 
Fax: +98-171-2227781 
http://www.cottonnetwork.ir 
E-mail: incana@cottonnetwork.ir 
 
IRAN ASSOCIATION OF TEXTILE AND APPAREL 
EXPORTERS 
5

th
 Floor, No. 51 Khosro Alley, Nejatollahi Street, 

Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-88921493 
Fax: +98-21-88921494, 88921495 
http://www.iranapparels.com 
E-mail: info@iranapparels.com 
 
IRAN CHAMBER OF COMMERCE, INDUSTRY AND MINES 
No. 254, Taleghani Avenue, 
PO Box 15875-4671, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-88846031-9 
Fax: +98-21-88825111 
http://www.iccim.ir 
E-mail: info@iccim.ir 
 
IRAN COTTON UNION 
PO Box 15115/445, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-88731092 
Fax: +98-21-88731435 
http://www.unicot.org 
E-mail: info@unicot.org 
 
IRAN NON–GOVERNMENTAL EXPORT DEVELOPMENT FUND 
FOR TEXTILE AND GARMENT 
No. 404 Ferdowsi Boulevard, 
PO Box 91895-1714, 
Mashhad, IRAN 
Tel.: +98-511-7646898, 7646899, 7646900 
Fax: +98-511-7689787 
http://www.expotextile.com 
E-mail: info@expotextile.com 
 
ISLAMIC REPUBLIC OF IRAN’S CUSTOMS ADMINISTRATION 
8

th
 Floor, Shahid Beheshti Building, 

PO Box 15875-6834 and PO Box 14155-3715, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-8501437, 8501438, 8805394, 8805395 
Fax: +98-21-8902080 
http://www.irica.gov.ir 
E-mail: info@irica.gov.ir 
 
ISLAMIC REPUBLIC OF IRAN SHIPPING LINES (IRISL) 
No. 37, Aseman Tower, Sayyade Shirazee Square, Pasdaran Avenue, 
PO Box 19395-1311, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-20100454/5, 20100483/4 
Fax: +98-21-20100485-7 
http://www.irisl.net 
E-mail: pcl-n.asia@irisl.net 



 
MINISTRY OF AGRICULTURE–JIHAD 
7

th
 Floor, No. 369 Taleghani Street, 

PO Box 15934-16111, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-65582391 
Fax: +98-21-88947115 
http://www.agri-jahad.ir, www.maj.ir 
E-mail: pmaj@agri-jahad.org 
 
PARS COTTON SERVICES CO LTD 
No. 9 Zobin Alley, Africa Avenue, 
Tehran, 15186 IRAN 
Tel.: +98-21-8774700 
Fax: +98-21-8888364 
http://www.chainintl.com 
E-mail: info@chainintl.com 
— Shahid Rajaee Special Economic Zone, 
Bandar-e Abbas, IRAN 
Tel.: +98-761-554813 
Fax: +98-761-564417 
http://www.chainintl.com 
E-mail: cathy@pars.dpi.net.ir 
 
PTB PERSE INTERNATIONAL FORWARDING CO LTD 
No. 165 Motahhary Avenue, 
PO Box 15875-1617, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-8742910-4 
Fax: +98-21-8742795, 8742800, 8742922 
http:// 
E-mail: sparviz@perse.dpi.net.ir, ptb@perse.dpi.net.ir 
 
RAHAHAN–E JOMHOURI–YE ESLAMI–E IRAN 
(Islamic Republic of Iran Railways) 
Shahid Kalantari Building, Rah-e-Ahan Square, 
PO Box 13185-1498, 
Tehran, 13185 IRAN 
Tel.: +98-21-5123103, 5123116, 55125480, 55646771, 5641196 
Fax: +98-21-5124622, 55645167, 5650532 
http://www.rai.ir, www.irirw.com, www.msedv.com/rai/index_e.html 
E-mail: info@irirw.com, intl.affairs@rai.ir 
 
ROAD MAINTENANCE AND TRANSPORTATION 
ORGANIZATION 
No. 19, Dameshq Street, Felestin Avenue, Keshavars Boulevard, 
PO Box 14155-3773, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-88804402-8 
Fax: +98-21- 
http://www.rmto.ir 
E-mail: webmaster@tto-ir.org 
 
SAZEMAN HEFZE NABATAT 
(Plant Protection and Quarantine Organization) 
Tabnak Avenue, Evin, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-292046 
Fax: +98-21-293197 
http:// 
E-mail:  
 

SGS (IRAN) LIMITED 
HEADQUARTERS 
No. 4, Shahid Yaghoubi Street 8, Saadat Abad Boulevard, 
PO Box 14155-4999, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-22363330 
Fax: +98-21-22361146 
http://www.ir.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: go.info@sgs.com 
— SGS Building, 18 SGS Lane, 37

th
 St. Alvand Avenue, 

PO Box 14155-4999, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-8774124-8 
Fax: +98-21-8884898-9 
http://www.ir.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: hqr@sgsir.com 
— No. 14, Zeyton Street, Amir Abad, 
PO Box 79145-1373, 
Bandar-e Abbas, IRAN 
Tel.: +98-761-5550671, 5556336 
Fax: +98-761-5556295 
http://www.ir.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: hassan.teymouri@sgs.com 
 
TAVANA TRANSIT TERMINAL QESHM CO. LTD 
No. 77 Dr Beheshti Avenue, 
Tehran, 15596 IRAN 
Tel.: +98-21-8737256 
Fax: +98-21-8762335 
http://www.tttcot.com 
E-mail: ttt@tttcot.com, aghamiri@tttcot.com 
 
TEHRAN CONTAINER TERMINAL CO. LTD 
No. 165 Motahhari Avenue, 
Tehran, 15768 IRAN 
Tel.: +98-21-82911, 8742910-4 
Fax: +98-21-8742800 
http:// 
E-mail:  
— Shahid Rajaee Special Economic Zone, 
Bandar-e Abbas, IRAN 
Tel.: +98-761-556858 
Fax: +98-761-556858 
http:// 
E-mail:  
 
TRANSRAIL 
4

th
 Floor, No. 15, 10

th
 Avenue, Shahid Saboonchi St. (Mahnaz), Shahid Dr 

Behesti Street, 
Tehran, IRAN 
Tel.: +98-21-8734067, 8734068 
Fax: +98-21-8745559 
http://www.transrail.com 
E-mail: transrail@dpi.net.ir 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
c/o DARVAZEH ROSHAN LTD 
No. 161 Motahari Avenue, 
Tehran 15766, IRAN 
Tel.: +98-21-88742621, 88754464 
Fax: +98-21-88742766 
http://www.wisiran.com, www.wiscontrol.com 
E-mail: info@wisiran.com, b_moqadam@wisiran.com 

 
 
ИРЛАНДИЯ 

 
Ирландия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 22 Декабря 1967. 
 

 

Развитие Ситуации В Ирландии По Сезонам 
 



Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1949 / 50    1 000  1 000  

1950 / 51    1 000  1 000  

1951 / 52    1 000  1 000  

1952 / 53    2 000  2 000  

1953 / 54    2 000  3 000  

1954 / 55    3 000  3 000  

1955 / 56    3 000  3 000  

1956 / 57    3 000  3 000  

1957 / 58    3 000  3 000  

1958 / 59    4 000  4 000  

1959 / 60    5 000  5 000  

1960 / 61    6 000  6 000  

1961 / 62    6 000  6 000  

1962 / 63    6 000  6 000  

1963 / 64    5 000  5 000 2 000 

1964 / 65    6 000  6 000 2 000 

1965 / 66    6 000  6 000 2 000 

1966 / 67    7 000  7 000 2 000 

1967 / 68    7 000  8 000 3 000 

1968 / 69    7 000  7 000 3 000 

1969 / 70    5 000  4 000 2 000 

1970 / 71    5 000  5 000 2 000 

1971 / 72    5 000  5 000 2 000 

1972 / 73    5 000  5 000 2 000 

1973 / 74    5 000 0 6 000 2 000 

1974 / 75    5 000  4 000 2 000 

1975 / 76    6 000  6 000 2 000 

1976 / 77    7 000 2 000 9 000 2 000 

1977 / 78    5 000  5 000 2 000 

1978 / 79    7 000  7 000 2 000 

1979 / 80    11 000  14 000 5 000 

1980 / 81    15 000  17 000 7 000 

1981 / 82    17 000 0 17 000 7 000 

1982 / 83    17 000 0 19 000 8 000 

1983 / 84    21 000 0 19 000 6 000 

1984 / 85    21 000 0 18 000 4 000 

1985 / 86    20 000 0 20 000 4 000 

1986 / 87    22 000 0 22 000 4 000 

1987 / 88    22 000 0 21 000 4 000 

1988 / 89    23 000 0 23 000 3 000 

1989 / 90    23 000 0 23 000 3 000 

1990 / 91    23 000 0 23 000 3 000 

1991 / 92    20 000 0 20 000 3 000 

1992 / 93    18 000 0 18 000 3 000 

1993 / 94    19 000 0 19 000 3 000 

1994 / 95    16 000 0 16 000 3 000 

1995 / 96    14 000 0 14 000 3 000 

1996 / 97    14 000  14 000 3 000 

1997 / 98    5 000  3 000 1 000 

1998 / 99    4 000  4 000 1 000 

1999 / 00    3 000  3 000 1 000 

2000 / 01    1 000  1 000 0 

2001 / 02    1 000  0 0 

2002 / 03    0  0 0 

2003 / 04    0  0 0 

2004 / 05    0  0 0 

2005 / 06    0  0 0 

2006 / 07    0  0 0 

2007 / 08    0  0 0 

2008 / 09    0  0 0 

2009 / 10    0  0 0 

2010 / 11    0  0 0 

2011 / 12    0  0 0 

2012 / 13    0  0 0 

2013 / 14    0  0 0 

2014 / 15    0 0 0 0 

2015 / 16    0 0 0 0 

2016 / 17    0  0 0 

2017 / 18    0  0 0 

2018 / 19    160  160 0 

2019 / 20    150  150 0 

2020 / 21    0  0 0 

2021 / 22    150  150 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
IRELAND 
THE REPUBLIC OF IRELAND (officially) 



ISO Code:  IE/IRL/372 
Territory:   70 285 km

2
 (27 137 sq. miles) 

Population:  4 696 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Dublin 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Irish (Gaelic) is the official language. English is also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. United Kingdom-type 3-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 17 – St Patrick’s Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter 
Monday, variable (first Monday of May) – May Day, variable (first Monday of June) – Summer Holiday, variable (first Monday of August) 
– Midsummer Holiday, variable (last Monday of October) – Autumn Holiday, December 25 – Christmas Day, December 26 – St 
Stephen’s Day. 
Web-site:  http://www.irlgov.ie, www.president.ie, foreignaffairs.gov.ie 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBERS OF COMMERCE OF IRELAND 
22 Merrion Square, 
Dublin 2, IRELAND 
Tel.: +353-1-6612888 
Fax: +353-1-6612811 
http://www.chambersireland.ie 
E-mail: info@chambersireland 

 
IRISH CUSTOMS 
Customs Procedures Branch, Transit & Reliefs Unit, Government Offices, 
St. Colon’s Road, 
Nenagh, County Tipperary, IRELAND 
Tel.: +353-67-63400 + Ext. 63261, 63439 
Toll Free: +353-1890-666333 
Fax: +353-67-32385 
http://www.revenue.ie 
E-mail: tarclass@revenue.ie 

 
PLANT PROTECTION SERVICE 
DEPARTMENT OF AGRICULTURE 
Agriculture House, Kildare Street, 
Dublin 2, IRELAND 
Tel.: +353-1-6789011 + Ext. 2003, 2089 
Fax: +353-1-6616263 
http:// 
E-mail:  

 
SGS IRELAND LTD 
Lakedrive 3026, Citywest Business Campus, Naas Road 24, 
Dublin, IRELAND 
Tel.: +353-1-2950654 
Fax: +353-1-2950816 
http://www.ie.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: info.ireland@sgs.com

 
 
ИСПАНИЯ 

 
Возделывание Хлопчатника сконцентрировано на Юго-Западе Испании всего в двух исторических районах и входящих в них 
провинциях:- (i) Район Андалусия (Junta De Andalucia):- Провинция (Provincia de) Кадис (Cadiz), Кордова (Cordoba), Уэльва 
(Huelva), Хаэн (Jaen), Малага (Malaga), Сэвийя (Sevilla); и (ii) Район Мурсия (Region De Murcia):- Провинция Мурсия (Provincia 
de Murcia). 
 
В начале нового тысячелетия в Испании в ходе проводимых в рамках общей аграрной политики ЕС преобразований 
большинство фермеров столкнулось с выбором – возводить ли и дальше Хлопчатник или перейти на другие 
сельскохозяйственные культуры. Например, в сезон 2006/07 фермеры на 25% в сравнении с предыдущим сезоном сократили 
свои посевные площади под Хлопчатник. Снизилось и производство, поскольку фермеры в попытке сократить свои расходы, 
сократили затраты на пестициды, удобрения и мероприятия по поливу, и мало того, оставили порядка 9 000 гектаров земли, 
занятой под Хлопчатник, неубранной. В соответствии с договорённостью между Министерством Сельского Хозяйства Испании 
и Испанскими фермерами, проводимая в странах ЕС реформа сельского хозяйства, затронувшая и сферу Хлопчатника, 
предусматривала предоставление ограниченных (до 35%) субсидий с лимитом возделываемой под Хлопчатник земли в 
пределах 70 000 гектаров. Несмотря на то, что Испанские хлопоробы, скорее всего, засеяли бы их полностью, низкие мировые 
цены на хлопок вновь заставили бы их прибегнуть к минимизации своих расходов, и вполне возможно опять, оставить 
неубранными значительные площади. Так или иначе, снижение производства Хлопчатника в сравнении с сезоном 2005/06 
составило почти 60%. И перспективы на новый сезон 2007/08 казались весьма нерадужными, поскольку ситуация 
усугублялась ещё и снижением в предпосевной период мировых цен на хлопковое волокно. Подытоживая сказанное, можно 
было бы серьёзно заявлять о том, что вся хлопковая индустрия Испании переживала кризис, граничащий в какой-то степени с 
шоком. Хлопкоочистительные компании закрывались одна за другой, либо из-за нарастающей угрозы закрытия, увольняли 
своих рабочих, а в ряде случаев, под угрозой находилось и само существование многочисленных мелких фермерских 
хозяйств. 
 
Испания является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 29 Августа 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Испании По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27   1 000   79 000  

1927 / 28   1 000   92 000  

1928 / 29   1 000   71 000  

1929 / 30   1 000   73 000  

1930 / 31   2 000   95 000  

1931 / 32   1 000   91 000  



1932 / 33   1 000   101 000  

1933 / 34   1 000   94 000  

1934 / 35 18 000  2 000   98 000  

1935 / 36 18 000  2 000 79 000  95 000  

1936 / 37 18 000  2 000 18 000    

1937 / 38 18 000  2 000 33 000    

1938 / 39 18 000  2 000 30 000    

1939 / 40   2 000 44 000  48 000  

1940 / 41   2 000 57 000  71 000  

1941 / 42   3 000 48 000  45 000  

1942 / 43   4 000 65 000  78 000  

1943 / 44   4 000 84 000  69 000  

1944 / 45   6 000 74 000  105 000  

1945 / 46 24 000 72 2 000 91 000  72 000 10 000 

1946 / 47 51 000 98 5 000 74 000  74 000 11 000 

1947 / 48 28 000 109 3 000 75 000  68 000 7 000 

1948 / 49 50 000 134 7 000 91 000  81 000 2 000 

1949 / 50 36 000 84 3 000 59 000  55 000 1 000 

1950 / 51 34 000 122 4 000 53 000  52 000 3 000 

1951 / 52 45 000 176 8 000 69 000  62 000 4 000 

1952 / 53 68 000 226 15 000 75 000  84 000 28 000 

1953 / 54 88 000 197 17 000 70 000  53 000 28 000 

1954 / 55 108 000 199 22 000 76 000  64 000 37 000 

1955 / 56 164 000 215 35 000 86 000  45 000 30 000 

1956 / 57 200 000 254 51 000 100 000  46 000 26 000 

1957 / 58 160 000 224 36 000 103 000  59 000 17 000 

1958 / 59 169 000 248 42 000 103 000  100 000 55 000 

1959 / 60 225 000 280 63 000 122 000  21 000 16 000 

1960 / 61 250 000 287 72 000 126 000  74 000 35 000 

1961 / 62 319 000 335 107 000 139 000 2 000 77 000 76 000 

1962 / 63 346 000 318 110 000 120 000 15 000 1 000 52 000 

1963 / 64 263 000 373 98 000 114 000 13 000 14 000 36 000 

1964 / 65 197 000 392 77 000 114 000 4 000 30 000 24 000 

1965 / 66 197 000 411 81 000 126 000 3 000 62 000 38 000 

1966 / 67 234 000 384 90 000 126 000 7 000 32 000 26 000 

1967 / 68 149 000 438 65 000 98 000 10 000 35 000 19 000 

1968 / 69 136 000 565 77 000 119 000 1 000 69 000 43 000 

1969 / 70 150 000 391 59 000 113 000 0 40 000 28 000 

1970 / 71 91 000 598 54 000 111 000 0 59 000 30 000 

1971 / 72 79 000 552 43 000 119 000  96 000 50 000 

1972 / 73 122 000 461 56 000 124 000  84 000 65 000 

1973 / 74 92 000 493 46 000 119 000  59 000 50 000 

1974 / 75 101 000 581 59 000 115 000  72 000 65 000 

1975 / 76 62 000 695 43 000 119 000  92 000 81 000 

1976 / 77 56 000 675 38 000 125 000  86 000 81 000 

1977 / 78 78 000 600 47 000 115 000  51 000 63 000 

1978 / 79 43 000 726 31 000 117 000 1 000 71 000 48 000 

1979 / 80 50 000 821 41 000 102 000 1 000 71 000 56 000 

1980 / 81 63 000 930 59 000 110 000 4 000 44 000 45 000 

1981 / 82 72 000 974 70 000 103 000 21 000 30 000 22 000 

1982 / 83 49 000 1 111 55 000 108 000 3 000 60 000 25 000 

1983 / 84 40 000 1 006 40 000 108 000 3 000 80 000 34 000 

1984 / 85 60 000 910 55 000 106 000 19 000 75 000 39 000 

1985 / 86 62 000 1 103 69 000 138 000 30 000 80 000 20 000 

1986 / 87 81 000 1 120 90 000 159 000 33 000 116 000 34 000 

1987 / 88 81 000 991 81 000 151 000 22 000 113 000 55 000 

1988 / 89 135 000 817 111 000 135 000 58 000 86 000 80 000 

1989 / 90 68 000 906 61 000 154 000 22 000 116 000 81 000 

1990 / 91 84 000 937 79 000 145 000 30 000 83 000 69 000 

1991 / 92 78 000 1 058 83 000 140 000 31 000 86 000 67 000 

1992 / 93 76 000 921 70 000 133 000 29 000 77 000 52 000 

1993 / 94 32 000 1 001 32 000 142 000 12 000 117 000 47 000 

1994 / 95 40 000 1 120 45 000 137 000 8 000 91 000 37 000 

1995 / 96 32 000 1 056 34 000 127 000 15 000 99 000 28 000 

1996 / 97 79 000 1 125 89 000 121 000 50 000 75 000 22 000 

1997 / 98 114 000 1 025 116 000 118 000 60 000 77 000 37 000 

1998 / 99 101 000 1 034 104 000 114 000 44 000 49 000 32 000 

1999 / 00 111 000 1 193 132 000 108 000 55 000 36 000 37 000 

2000 / 01 89 000 1 051 94 000 106 000 29 000 31 000 27 000 

2001 / 02 91 000 1 175 107 000 105 000 32 000 28 000 25 000 

2002 / 03 87 000 1 149 100 000 100 000 17 000 26 000 34 000 

2003 / 04 95 000 1 035 98 000 75 000 56 000 17 000 17 000 

2004 / 05 90 000 1 220 110 000 60 000 52 000 16 000 31 000 

2005 / 06 86 000 1 279 110 000 35 000 89 000 6 000 23 000 

2006 / 07 62 000 726 45 000 25 000 35 000 5 000 13 000 

2007 / 08 60 000 683 41 000 15 000 29 000 3 000 13 000 

2008 / 09 48 000 354 17 000 11 000 17 000 5 000 6 000 

2009 / 10 58 000 371 22 000 11 000 15 000 3 000 4 000 

2010 / 11 63 000 655 41 000 10 000 35 000 6 000 6 000 

2011 / 12 67 000 933 63 000 6 000 57 000 4 000 10 000 



2012 / 13 70 000 986 69 000 6 000 57 000 3 000 19 000 

2013 / 14 64 000 825 52 000 6 000 44 000 3 000 25 000 

2014 / 15 74 000 1 089 81 000 5 000 79 000 4 000 25 000 

2015 / 16 63 000 910 58 000 5 000 57 000 3 000 25 000 

2016 / 17 61 000 903 55 000 3 000 54 000 2 000 25 000 

2017 / 18 70 000 943 66 000 3 000 52 000 3 000 38 000 

2018 / 19 65 000 1 002 65 000 3 000 52 000 2 000 30 000 

2019 / 20 66 000 1 061 70 000 3 000 52 000 2 000 30 000 

2020 / 21 62 000 1 041 64 000 3 000 78 000 2 000 31 000 

2021 / 22 63 000 1 046 66 000 3 000 78 000 2 000 29 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SPAIN (ESPANA) 
THE KINGDOM OF SPAIN (officially) 

ISO Code:  ES/ESP/724 
Territory:   504 750 km

2
 (194 885 sq. miles) 

Population:  46 095 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Madrid 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Spanish (Castilian) is the official language. Catalon, Galician and Basque are also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Epiphany, March 19 – St Joseph’s Day, variable (March/April) – 
Good Friday, May 01 – Labor Day, June 24 – King’s Birthday, July 25 – Feast Of St James, August 15 – Assumption Day, October 12 
– National Day, November 01 – All Saints’ Day, December 06 – Constitution Day, December 08 – Immaculate Conception, December 
25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.la-moncloa.es, www.casareal.es, www.spain.info 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AGRUPACION ESPAÑOLA DE DESMOTADORES DE 
ALGODON (AEDA) 
Castello 115, 
Apartado De Correos 522, 
E-28006 Madrid, SPAIN 
Tel.: +34-915642930 
Fax: +34-915642928 
http://www.aeda.es 
E-mail: aeda@aeda.es 
 
ASOCIACION INDUSTRIAL TEXTIL DE PROCESO 
ALGODONERO (AITPA) 
Gran Via 670, 
E-08010 Barcelona, SPAIN 
Tel.: +34-933189200 
Fax: +34-933026235 
http://www.aitpa.es 
E-mail: aitpa@aitpa.es 
 
CAMARA OFICIAL DE COMERCIO Y INDUSTRIA DE MADRID 
Calle Ribera Del Loira 56-58, 
E-28042 Madrid, SPAIN 
Tel.: +34-915383500 
Fax: +34-915383677, 915383718 
http://www.camaramadrid.es 
E-mail:  
 
CARCON INSPECTION SERVICES ESPANIA SL 
Josep Tarradellas 92, 1°, 
E-08029 Barcelona, SPAIN 
Tel.: +34-934195618 
Fax: +34-934198734 
http://www.carcon.com 
E-mail:  
 
CENTRO ALGODONERO NACIONAL 
Calle Via Laietana 32-34, 3er, 
08003 Barcelona, SPAIN 
Tel.: +34-933198616, 933198950 
Fax: +34-933198962 
https://centroalgodonero.com 
E-mail: can@centroalgodonero.com 

 
KUEHNE & NAGEL AG & CO KG 
Tierra De Barros 7, 
E-28820 Coslada, Madrid, SPAIN 
Tel.: +34-916606800 
Fax: +34-916736312, 916741786 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: knmad.nc@kuehne-nagel.com 

 
SGS ESPAÑOLA DE CONTROL SA 
HEADQUARTERS 
Trespaderne 29, Edificio Barajas I, 
E-28042 Madrid, SPAIN 
Tel.: +34-913138000 
Fax: +34-913138080 
http://www.es.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: maricarmen.sebastian@sgs.com 
— 11 Detras Palacio 4°, 
Apartado De Correos 857-08080, 
E-08080 Barcelona, SPAIN 
Tel.: +34-933195800 
Fax: +34-932683273, 933194850 
http://www.es.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
SUBDIRECCION GENERAL DE SANIDAD VEGETAL 
MINISTERIO DE AGRICULTURA, PESCA Y ALIMENTACION 
Calle Velazquez 147, 1a Planta, 
E-28002 Madrid, SPAIN 
Tel.: +34-913478254 
Fax: +34-913478263 
http:// 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
c/o J TAPIAS COTTON SERVICES SL 
Plaza De La Concordia 4, 4°3”, 
E-08120 La Liagosta, Barcelona, SPAIN 
Tel.: +34-935604292 
Fax: +34-935604292 
http:// www.wiscontrol.com 
E-mail: wis-spn.jtapias@terra.es

 



 
ИТАЛИЯ 

 
С целью продвижения продукции текстильного машиностроения Италии, а также защиты интересов производителей в 
Сентябре 2001 в городе Прато было создано объединение TEXMA PRATO ITERNATIONAL, в состав которого вошли 28 
предприятий. 
 
Италия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 30 Мая 1950. 
 

 

Развитие Ситуации В Италии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   1 000     

1925 / 26   1 000     

1926 / 27   1 000   240 000  

1927 / 28   1 000   210 000  

1928 / 29   1 000   233 000  

1929 / 30   1 000   246 000  

1930 / 31   1 000   206 000  

1931 / 32      171 000  

1932 / 33      191 000  

1933 / 34      221 000  

1934 / 35   1 000   159 000  

1935 / 36   1 000 136 000  87 000  

1936 / 37   2 000 135 000  164 000  

1937 / 38   4 000 152 000  169 000  

1938 / 39   8 000 145 000  125 000  

1939 / 40   7 000 131 000  145 000  

1940 / 41   10 000 45 000  12 000  

1941 / 42   10 000 12 000  2 000  

1942 / 43   4 000 15 000  2 000  

1943 / 44   2 000 3 000    

1944 / 45   2 000 2 000    

1945 / 46 14 000 142 2 000 65 000  107 000 46 000 

1946 / 47 17 000 157 3 000 187 000  246 000 107 000 

1947 / 48 18 000 179 3 000 181 000  140 000 69 000 

1948 / 49 15 000 170 3 000 208 000  214 000 77 000 

1949 / 50 17 000 113 2 000 204 000  213 000 87 000 

1950 / 51 23 000 192 4 000 215 000  223 000 94 000 

1951 / 52 29 000 187 5 000 194 000  184 000 90 000 

1952 / 53 48 000 141 7 000 188 000  172 000 77 000 

1953 / 54 26 000 298 8 000 191 000  171 000 65 000 

1954 / 55 40 000 242 10 000 175 000  159 000 54 000 

1955 / 56 54 000 259 14 000 167 000  154 000 50 000 

1956 / 57 45 000 178 8 000 192 000  210 000 75 000 

1957 / 58 40 000 207 8 000 188 000  186 000 81 000 

1958 / 59 36 000 212 8 000 190 000  167 000 61 000 

1959 / 60 36 000 324 12 000 223 000  245 000 94 000 

1960 / 61 22 000 264 6 000 226 000  218 000 83 000 

1961 / 62 22 000 249 5 000 228 000  219 000 79 000 

1962 / 63 22 000 179 4 000 232 000  231 000 78 000 

1963 / 64 16 000 336 5 000 228 000  231 000 84 000 

1964 / 65 15 000 311 5 000 191 000 4 000 173 000 65 000 

1965 / 66 14 000 323 5 000 218 000  221 000 72 000 

1966 / 67 11 000 248 3 000 241 000 1 000 258 000 89 000 

1967 / 68 9 000 269 2 000 223 000  216 000 83 000 

1968 / 69 7 000 239 2 000 221 000 1 000 215 000 76 000 

1969 / 70 7 000 285 2 000 221 000  230 000 84 000 

1970 / 71 5 000 224 1 000 201 000 2 000 178 000 61 000 

1971 / 72 5 000 248 1 000 200 000 1 000 198 000 57 000 

1972 / 73 4 000 239 1 000 187 000 1 000 194 000 64 000 

1973 / 74 3 000 269 1 000 195 000 2 000 203 000 69 000 

1974 / 75 5 000 179 1 000 180 000 3 000 169 000 54 000 

1975 / 76 5 000 134 1 000 195 000 1 000 193 000 51 000 

1976 / 77 2 000 268 1 000 200 000  191 000 42 000 

1977 / 78 4 000 179 1 000 182 000  187 000 48 000 

1978 / 79 3 000 153 0 212 000 0 222 000 57 000 

1979 / 80 3 000 153 0 228 000 1 000 243 000 72 000 

1980 / 81 3 000 154 0 209 000 0 193 000 54 000 

1981 / 82 2 000 269 1 000 224 000 0 218 000 48 000 

1982 / 83 2 000 323 1 000 229 000 0 238 000 58 000 

1983 / 84 2 000 323 1 000 248 000 1 000 257 000 61 000 

1984 / 85 2 000 323 1 000 264 000 1 000 260 000 51 000 

1985 / 86 2 000 323 1 000 258 000 1 000 263 000 55 000 

1986 / 87 3 000 218 1 000 309 000 2 000 354 000 99 000 

1987 / 88  333 0 329 000 2 000 318 000 86 000 

1988 / 89  375 0 310 000 2 000 323 000 97 000 



1989 / 90  343 0 315 000 1 000 326 000 92 000 

1990 / 91 0 500 0 333 000 2 000 336 000 93 000 

1991 / 92 0 500 0 315 000 1 000 299 000 81 000 

1992 / 93 0 200 0 313 000 1 000 314 000 80 000 

1993 / 94 0 200 0 347 000 6 000 347 000 74 000 

1994 / 95 0 200 0 359 000 8 000 346 000 46 000 

1995 / 96    337 000 5 000 348 000 52 000 

1996 / 97    342 000 3 000 349 000 56 000 

1997 / 98 0 200 0 352 000 3 000 342 000 43 000 

1998 / 99 0 200 0 285 000 8 000 289 000 39 000 

1999 / 00    305 000 7 000 317 000 44 000 

2000 / 01    290 000 7 000 294 000 41 000 

2001 / 02    270 000 8 000 281 000 43 000 

2002 / 03    255 000 7 000 265 000 46 000 

2003 / 04    210 000 5 000 202 000 33 000 

2004 / 05    200 000 5 000 213 000 41 000 

2005 / 06    150 000 8 000 147 000 30 000 

2006 / 07    138 000 4 000 138 000 26 000 

2007 / 08    105 000 5 000 105 000 21 000 

2008 / 09    57 000 5 000 52 000 11 000 

2009 / 10    53 000 6 000 58 000 10 000 

2010 / 11    56 000 5 000 63 000 13 000 

2011 / 12    50 000 5 000 51 000 9 000 

2012 / 13    48 000 5 000 54 000 10 000 

2013 / 14    45 000 5 000 45 000 6 000 

2014 / 15    45 000 3 000 49 000 7 000 

2015 / 16    37 000 2 000 40 000 7 000 

2016 / 17    35 000 2 000 37 000 6 000 

2017 / 18    34 000 2 000 37 000 8 000 

2018 / 19    34 000 1 000 35 000 6 000 

2019 / 20    27 000 1 000 28 000 6 000 

2020 / 21    26 000 1 000 27 000 6 000 

2021 / 22    26 000 1 000 27 000 6 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
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ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIAZIONE COSTRUTTORI ITALIANI DI MACCHINARIO 
PER L’INDUSTRIA TESSILE (ACIMIT; Italian Textile 
Machinery) 
Via Tevere 1, 
I-20123 Milano, ITALY 
Tel.: +39-02-4693611 
Fax: +39-02-48008342 
http://www.acimit.it 
E-mail: info@acimit.it 

 
ASSOCIAZIONE TESSILE ITALIANA 
Viale Sarca 223, 
I-20126 Milano, ITALY 
Tel.: +39-02-66103838 
Fax: +39-02-66103863, 66103865 
http://www.asstex.it 
E-mail: info@asstex.it 

 
DIREZIONE GENERALE DELLE POLITICHE AGRICOLE ED 
AGROINDUSTRIALI NAZIONALI 

MINISTERO DELLE RISORSE AGRICOLE, ALIMENTARY E FORESTALI 
GESTIONE PRODUZIONE AGRICOLA – UFFICIO III 
Via XX Settembre 20, 
I-00187 Roma, ITALY 
Tel.: +39-06-46655070 
Fax: +39-06-4814628 
http:// 
E-mail:  

 
FILARTEX 
(Fondazione Ind. Cotone e Lino) 
Via Sarca 223, 
I-20126 Milano, ITALY 
Tel.: +39-02-66103838 
Fax: +39-02-66103863 
http://www.filartex.it 
E-mail: rbonadei@filartex.it 

 
ICE – AGENZIA PER LA PROMOZIONE ALL’ESTERO E 
L’INTERNAZIONALIZZAZIONE DELLE IMPRESE ITALIANE 



(Italian Trade Agency (ITA)) 
Via Liszt 21, 
I-00144 Roma, ITALY 
Tel.: +39-06-59921, 59926742 
Fax: +39-06-59926855 
http://www.ice.it 
E-mail: urp@ice.it, osservazioni@ice.it, meccanica.plur@ice.it 

 
SGS ITALIA SPA 
HEADQUARTERS 
Via G. Gozzi 1A, 
I-20129 Milano, ITALY 
Tel.: +39-02-73931 
Fax: +39-02-70124630 
http://www.it.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.italy@sgs.com 

 
TEXMA PRATO INTERNATIONAL 
Via Valentini 14, 
I-59100 Prato, ITALY 
Tel.: +39-0574-4551 
Fax: +39-0574-455243 
http://www.texma.it 

E-mail: info@texma.it 

 
UNIONE ITALIANA DELLE CAMERE DE COMMERCIO, 
INDUSTRIA, ARTIGIANATO E AGRICOLTURA 
(Italian Union of Chambers of Commerce, Industry, Crafts and 
Agriculture) 
Piazza Sallustio 21, 
I-00187 Roma, ITALY 
Tel.: +39-06-47041 
Fax: +39-06-4744741, 4871995 
http://www.unioncamere.it 
E-mail: segreteria.generale@unioncamere.it 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
c/o PORT LAND INTL SRL 
Via P Pesce 5/51, 
I-16151 Genova, ITALY 
Tel.: +39-010-6454420 
Fax: +39-010-6469548 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: 

 
 
КАЗАХСТАН 

 
Казахстан (официальное название – Республика Казахстан; по-Казахски Казакстан Республикасы (Qazaqstan Respublikasy)) 
является сравнительно молодым государством. Страна расположена в Центральной или, как её называли в бывшем 
Советском Союзе, Средней Азии и граничит на Северо-Западе и Севере с Россией, на Востоке – с Китаем, на Юге – с 
Кыргызстаном, Узбекистаном, Туркменистаном и Аральским Морем (the Aral Sea), а его Юго-Западное побережье омывается 
водами Каспийского Моря (the Caspian Sea). По своей территории (2 724 000 км

2
) Казахстан является крупнейшим 

государством в Средней Азии и занимает девятое место в мире. Столицей страны с недавнего времени стал город Нурсултан, 
который именовался в разные времена как Астана, Акмола и Целиноград. Во времена Советского Союза столицей Казахстана 
был город Алма-Ата. 
 
Классовое общество на территории современного Казахстана возникло во II–I веках до Нашей Эры. Оно называлось Кангюй. В 
середине VI–VIII веков терриотрию занимал Тюркский Каганат (государство карлуков), в IX–XII веках государства Огузов, 
Караханидов. В XI–XIII веках территория подвергалась многочисленным нашествиям сельджуков, киданей и монголо-татар. За 
свою историю территория современного Казахстана входила в составы различных империй. В XIII–XIV столетиях, во времена 
господства в Азии Монгольской Феодальной Империи (Empire of The Mongols), большая часть территории являлась 
Джагатайским Улусом (Ulus of Chagadai), наследственным владением Монгольского Хана Джагатая (второго сына Чингисхана). 
Примерно в 1465 порядка 200 000 недовольных подданных Узбекского Хана Абу-ль-Хайра (Abo’l-Xayr) под предводительством 
Карая (Karay) и Джанибека (Djani Beg) перешли в Мугулистан (Mughulistan), чей Хан Эсен Бога (Esen Bogha), разместил их на 
территории между реками Чу (Chu) и Талас (Talas). Этих подданных Узбеков сепаратистов стали называть Казахскими 
Узбеками (Qazaq Uzbeks). Слово Казах в те времена имело смысл Независимый (Independent) или Скитальческий (Vagabond). 
Со временем между этими скитальческими Узбеками и обычными Узбеками возникла серьёзная разница. По образу жизни и 
ведению хозяйства Узбеки относились к осёдлым (sedentary) народам, в то время как Казахские Узбеки вели кочевнический 
(nomadic) образ жизни. С конца XV и в течение XVI столетия Казахам удалось сформировать кочевническую империю, 
границы которой простирались через степи на Восток от Каспийского Моря и на Север от Аральского Моря до верховий Реки 
Иртыш (Irtysh River) и с Запада от Алтайских Гор (Altai Mountains). За время правления ханов Бурундука (Burunduk Khan, с 
1488 по 1509) и Касыма (Kasym Khan, с 1509 по 1518) Казахи превратились в хозяев практически всего степного региона. По 
зову они могли очень быстро собраться в назначенном месте. 200 000 конников держали в страхе всех своих соседей. Судя по 
всему, именно во времена правления Хана Касыма началось становление Казахской государственности. Именно в этот 
период сложилась в основе своей Казахская народность, а власть Казахов распространилась с Юго-Востока современной 
территории Казахстана до Урала. Однако, во времена последовавшего правления трёх его сыновей (с 1518 по 1538), ханская 
власть заметно ослабла, став более сговорчивой. Со временем ханство разделилось на три жуза:- Старший Жуз (Great 
Horde), Средний Жуз (Middle Horde) и Младший Жуз (Little Horde). По направлению с Востока на Запад сначала располагался 
Старший Жуз (современная территория Юго-Восточного Казахстана к Северу от Тянь Шаня (Tien Shan)), далее лежали 
территории Среднего Жуза (центральная степная территория к Востоку от Аральского Моря (Aral Sea)), и наконец, Млаший 
Жуз – между Аральским Морем и Рекой Урал. В каждом жузе власть хана фактически была номинальной: реальую власть 
имели племенные вожди (tribal chieftains), известные как султаны (sultans), а также, возможно даже в большей степени, беи 
(beys) и батыры (batyrs) – начальники и военачальники кланов, из которых состояли племена Казахов. Формально, ханы 
предводительствовали военизированными формированиями конницы, но в действительности, они находились в полной 
зависимости от преданности беев и батыров. Хак Назар (1538–80, последний сын Хана Касыма), правивший Казахской 
степью, преодолел эти препятствия, объединив три жуза. Он начал осуществлять систематические набеги на Трансоксанию 
(Transoxania), которые затем продолжались вплоть до правления Хана Тевккеля (Tevkkel Khan, 1586–98), который даже 
временно захватил Самарканд. К началу XVII столетия разобщённость, приостановленная Ханом Касымом, возобновилась и 
стала характерной для Казахов. Центральная власть Казахов ослабла и превратилась в марионетку множества мелких 
правителей. 
 
С 1680-х по 1770-е Казахи были вовлечены в серию войн с Ойратами – объединением четырёх западных племён Монголов, 
среди которых особенно агрессивными были Джунгары (Dzungars). В 1681-84 Джунгары под предводительством Галдана 
(Galdan) провели опустошающий набег на Старший Жуз. Новое объединение жузов под предводительством Хана Тэуке (Təyke 



Khan, 1680–1718) на время вернуло Казахам былую воинскую удачу, и в 1711–12 они, проведя контратаку, углубились в 
территорию Джунгаров. Достижения Хана Тэуке не ограничивались военными успехами, ему также приписывают разработку 
Казахского свода законов, основанного на исконных традициях Казахов и Исламе. В 1723 Кеванг Рабтан (Cevang Rabtan), 
наследник Галдана Джунгарского, предпринял новую атаку на Казахов. При поддержке Шведских офицеров, пленённых 
Русскими в битве под Полтавой в 1709 и сосланных в те места, Джунгары провели опустошающий набег на Восточные земли 
Казахов. События этой национальной трагедии, которая стала известна как Великое Бедствие (the Great Disaster), навсегда 
останутся в памяти Казахов. Следующее и последнее вторжение Джунгаров было направлено на Средний Жуз, но благодаря 
полководческим навыкам Хана Абуль Хайра (Abo’l-Xayr (1718–49)), правителя Среднего Жуза, под руководством которого был 
создан временный Всеказахский (all-Qazaq) альянс, оно оказалось менее разорительным. Вся тяжесть войн с Джунгарским 
Ханством (Dzungar Khanate), располагавшимся на Северо-Западной территории современного Китая, приходилась на плечи 
Старшего Жуза. Средний и Младший Жузы страдали меньше отчасти потому, что уходили на Запад к Российским землям. 
Военные поражения Казахов в стычках с Ойратами вне сомнения замедлили возникновение объёдинённого государства 
Казахов и в дальнейшем до некоторой степени задержали культурное развитие Казахов. Одновременно с этим ослабла 
возможность Казахов сопротивляться экспансии России на Севере. Продвижение Русских в Казахскую степь началось со 
строительства цепи укреплений:- Омск в 1716, Семипалатинск в 1718, Усть-Каменогорск в 1719 и Орск в 1735, которая 
продвигалась на значительное расстояние в Южном направлении. Наступление Русских на территорию Казахов было 
медленным и редко сопровождалось насилием, однако избежать его возможности не представлялось:- при этом в полной 
мере использовались внутренняя разобщённость и распри Казахов, но по сути своей, представляло собой не что иное как 
наступление осёдлых земледельцев на земли кочевников. Окупация Россией Казахской степи оказалась жизненно выжным 
событием в завоевании Мусульманской Средней Азии. Часть Казахов верила в то, что присутствие России позволит 
обеспечить безопасность и избежать набегов Ойратов (Oyrat raids) из Джунгарского Ханства. В 1730 сначала Абуль Хайр, Хан 
Младшего Жуза присягнул на верность Российской Императрице Анне Ивановне, а затем, в 1740, властвующий в Среднем 
Жузе Хан Аблай принял Российское подданство. Старший Жуз добровольно принял Российское подданство в 1742. 
Окончательному избавлению от опустошительных нашествий Джунгаров Казахи обязаны вмешательству Китайцев из 
Маньчжу (Manchu). В 1757–58 Император Цянь-Лун (Ch’ien-Lung) провёл против Джунгаров две масштабные кампании, в ходе 
которых Джунгары были полностью истреблены, а их земли вошли в состав Китая. Властвующий в то время в Среднем Жузе 
хитрый Хан Аблай (Ablai Khan) решил не вставать ни на чью сторону в Джунгаро-Китайском конфликте. Поскольку победа 
оказалась на стороне Китайцев, Аблай счёл благоразумным покориться Императору Цянь-Луну. За годы своего правления ему 
удалось подчинить себе часть Старшего Жуза и некоторые Кыргызские роды. Чуть позже, в 1771, Хан Аблай был утверждён и 
Русскими и Китайцами в качестве Правителя. Ещё одним результатом свержения власти Джунгаров стало то, что Китайцы 
унаследовали огромную территорию, простиравшуюся до Озера Балхаш (Lake Balkhash) и далее, в глубину Казахских степей. 
 
Конец XVIII века ознаменовался целой чередой крестьянских восстаний, в том числе под руководством Батыра Срыма (Batyr 
Srym). В период между 1792 и 1797 Русская армия подавила сопротивление, исходившее, в том числе, и от местных ханов и 
султанов. В результате в 1822 было упразднено сначала Ханство Младшего Жуза, затем в 1824 – Ханство Среднего Жуза и в 
1848 – Ханство Старшего Жуза. А Казахские земли вошли в состав Российской Империи (Акмолинская, Семипалатинская, 
Тургайская, Уральская области, а также части Семиреченской и Сырдарьинской областей). В 1916 местное население 
(особенно в Тургайской Области), выражая своё недовольство, участвовало в Среднеазиатском восстании, состоявшемся в 
связи с Указом Царского Правительства России о мобилизации мусульманского населения в армию и на тыловые работы. 
После падения в России царского режима в результате государственных переворотов в Феврале и Октябре 1917 местная 
политическая партия Алаш Орда (Alash Orda), которая фактически существовала только на бумаге и поэтому напоминавшая 
сообщество проходимцев, сформировала Временное Казахское Правительство (provisional government). Советская Власть на 
территории современного Казахстана была установлена в период с Ноября 1917 по Февраль 1918. Сопровождавшая её 
Гражданская Война на территории бывшей Российской Империи, в ходе которой Рабоче-Крестьянская Красная Армия 
подавила Белогвардейское движение сопротивления, закончилась в Марте 1920. Местное коренное население выступало в 
тех событиях, скорее всего в роли сторонних наблюдателей, нежели в роли её активных участников. 26 Августа 1920 
Советское Правительство образовало в составе Российской Советской Федеративной Социалистической Республики 
(РСФСР) Киргизскую Автономную Советскую Социалистическую Республику (АССР). В 1921–22 на её территории органы 
Советской Власти провели земельно-водную реформу. Земли богачей (беев) были переданы в государственный земельный 
фонд и поначалу распределены между малоземельными и безземельными крестьянами; а распределение воды было 
передано в ведение органов власти. В результате национально-государственного размежевания Средней Азии, 
проводившегося в 1924–25, все Казахские земли были объединены. 19 Апреля 1925 Киргизская АССР была переименована в 
Казахскую АССР. Начиная с 1926, Советское Правительство приступило к проведению политики осёдлости среди местных 
жителей, которые в своей массе вели кочевой образ жизни. В процессе начатой тогда же большевиками так называемой 
коллективизации, проводившейся в жёсткой форме до 1939, количество коренных жителей сократилось почти на 20%. В этот 
период пострадало более 1.5 миллионов, основная масса народа умерла от голода и связанных с ним болезней, а 
оставшаяся – от последовавших репрессий. Сотни тысяч местных жителей бежали в соседний Китай, причём всего лишь 
менее четверти из них выжило в результате этих скитаний. Порядка 300 000 жителей бежало на территорию современного 
Узбекистана и около 44 000 на территорию современного Туркменистана. Тогда же Правительство большевиков проводило и 
переселение народов России и Украины на территорию новой республики. Так или иначе, а 05 Декабря 1936 была образована 
Казак Советтик Социалистик Республикасы (Казахская Советская Социалистическая Республика или КазССР). Роль её в 
составе Советского Союза значительно усилилась с приходом к власти в 1953 Никиты Хрущёва. Став Первым Секретарём 
Центрального Комитета Коммунистической Партии Советского Союза (ЦК КПСС), он предложил программу освоения 
целинных земель (virgin and idle lands), расположенных на Севере Казахстана, с массовым привлечением рабочей силы со 
всего Советского Союза. Степи, ранее используемые кочевниками в качестве пастбищ, были отданы под выращивание 
пшеницы. Многие руководители образованных сельских хозяйств впоследствии не раз признавались между собой об 
абсолютной бестолковости этой затеи. Дело в том, что на мясо было пущено большое поголовье племенного скота, пасшегося 
в этих степях, а на скудных своими микроэлементами землях так и не урождалось качественной Пшеницы в желаемых 
объёмах. Реальные объёмы выращиваемой низкорослой Пшеницы зачастую не оправдывали затрат на её производство. 
Освоение целины продолжалось с 1954 по 1960. Значимость республики в рамках Советского Союза реально возросла лишь с 
созданием на её территории Космодрома Байконур в Кзыл-Ординской Области и центра ядерных испытаний в 
Семипалатинской Области. 25 Октября 1990 Казахстан выпустил декларацию о своём суверенитете; а с 16 Декабря 1991, 
после развала Советского Союза, стал независимым государством. 15 Ноября 1993 Республика Казахстан выпустила в 
обращение свою собственную валюту – Теңге (Tenge; ISO Code:- KZT). 
 



Несмотря на значительную территорию, занимаемую Республикой Казахстан, Хлопчатник культивируется лишь на Юге 
страны в Түркiстан Облысы (Туркистанской Области), расположенной в зоне резко континентального климата. Бывший 
областной центр Шымкент (по-Русски – Чимкент), ставший городом республиканского значения, был известен с XII века как 
один из перевалочных пунктов, расположенных на Великом Шёлковом Пути. В начале XIX века город вошёл в состав 
Кокандского Ханства (Qo’qon Xanate). А с 1864 перешёл в качестве уездного города в Сырдарьинской Области в состав 
Российской Империи. Кроме Шымкента, на территории области расположен город Туркистан (Түркiстан; ныне областной 
центр), длительное время служивший крупным духовным Мусульманским центром, а с XVI по XIX века – и резиденцией 
Казахских ханов. Первое крупное (по тем меркам) промышленное предприятие – сантонинный завод было создано на 
территории современной области в 1885. Этот завод перерабатывал произраставшую только лишь на Юге современного 
Казахстана в долине реки Арысь под Шымкентом Цитварную Полынь (Дермене) в лекарство. В первые годы Советской Власти 
в Шымкенте был построен и сдан в эксплуатацию свинцовый завод. В начале Великой Отечественной Войны в Шымкент были 
эвакуированы предприятия из Российской Федерации, в частности из Воронежа, Краснодарского Края, Московской Области и 
Ростова-на-Дону, а также из Украинской ССР – из Киева, Кременчуга и Харькова. Всего в тот момент было перебазировано в 
Шымкент 17 заводов и фабрик с численностью рабочих в 20 000 человек. С момента своего создания (10 Марта 1932) 
нынешняя область не раз меняла название и границы занимаемой территории:- с 1932 по 1962 она называлась Южно-
Казахстанской Областью, с 1962 по 1964 являлась составной частью Южно-Казахстанского Края, с 1964 по 06 Июля 1992 ей 
было дано название Чимкентской Области (по названию областного центра), с 06 Июля 1992 области было возвращено её 
первоначальное название – Южно-Казахстанская Область (Оңтүстiк Қазақстан Облысы или Ontustik Qazaqstan Oblysy), а с 19 
Июня 2018 Указом Президента Казахстана переименована в Түркiстан Облысы (Туркистанскую Область). В целом область 
занимает достаточно обширную площадь (116 280 км

2
), расположенную в пределах Восточной части Туранской Низменности и 

Западных отрогов Тянь Шаня. Кроме равнин и пыстыни Бетпак Дала (на Севере области), в области располагаются и горные 
хребты (в её центральной и Юго-Восточной части). В целом, климат в области резко континентальный и засушливый, с 
продолжительным жарким и сухим летом и короткой тёплой, почти бесснежной зимой, с частыми оттепелями и дождями; хотя 
каждый её район в силу своих географических отличий имеет свои специфические климатические условия и особенности 
почвы. Плоские глинистые равнины покрыты серозёмами различных типов. По мере повышения местности над уровнем моря 
происходит последовательная смена этих типов, в целом сохраняя зональность:- серозёмы типичные, тёмные, каштановые, 
чернозёмы и горно-луговые почвы. Изменения в типах почвы соответственно меняют и условия для ведения сельского 
хозяйства. У подножия природные условия более благоприятны для ведения поливного земледелия, выше – богарного. 
Имеются и промежуточные полосы, где в одинаковой степени возможно как поливное, так и богарное земледелие. 
Вегетационный период в горной части составляет приблизительно 230 суток, а на равнинах – до 320 суток. 
 
Хлопчатник издавна выращивался на территории современной Түркiстан Облысы. Об этом имеются упоминания, 
датированные I веком Нашей Эры. Заметное развитие хлопководства произошло в конце XIX века. Серьёзным толчком к 
продолжению развития послужило строительство и открытие железной дороги в 1900–06, проложенной, в том числе, по 
территории нынешней области и соединившей Оренбург с Ташкентом. Если в 1885 на территории бывшего Сырдарьинского 
Уезда (занимавшего территории нынешних Жамбылской, Кызылординской, и Туркистанской областей) под Хлопчатником 
было задействовано лишь 432 гектара (га), то в 1910 – 3 632 га, в 1913 – 20 800 га с валовым сбором хлопка-сырца 17 500 
тонн и урожайностью 3.6 центнера с одного гектара. В 1915 посевы Хлопчатника стали занимать уже 31 400 га или 4.3% всех 
площадей в Средней Азии и Казахстане. Несмотря на увеличение посевных площадей, местные хлопкоробы продолжали 
пользоваться крайне примитивной агротехникой:- пахота производилась омачом, рыхление – кетменём, а посев – вручную. 
При посевах использовались лишь местные селекционные сорта и заводские смеси Хлопчатника. С 1921, наряду с 
развёртыванием работ по улучшению посевов Хлопчатника в старых районах начались ирригационные работы по орошению 
новых целинных земель ранее необжитой Голодной Степи. В 1924 впервые не только в Казахстане, но и в бывшем Советском 
Союзе, был организован хлопковый совхоз Пахтаарал с орошаемой площадью более 11 000 га. Далее всё развивалось по 
нарастающей. В 1925 посевные площади под Хлопчатником занимали уже 29 300 га, а валовый сбор хлопка-сырца составил 
35 200 тонн. В 1927 валовое производство возросло до 50 000 тонн, а урожайность – до 8.3 центнера с гектара. В 1940 
валовый сбор хлопка-сырца со 101 800 га составил 93 000 тонн при урожайности 9.2 центнера с гектара. Дальнейшее 
развитие Казахское хлопководство получило в послевоенные годы за счёт значительного повышения урожайности при 
небольшом увеличении посевных площадей. Общую картину можно было отобразить с помощью следующих показателей:- 
1950:- 97 600 тонн хлопка-сырца с 94 700 га при урожайности 10.3 центнера с гектара; 1960:- 174 400 тонн хлопка-сырца со 
105 600 га при урожайности 16.6 центнера с гектара; 1970:- 276 700 тонн хлопка-сырца со 117 500 га при урожайности 23.5 
центнера с гектара; 1975:- 283 500 тонн хлопка-сырца со 109 500 га при урожайности 25.9 центнера с гектара; 1980:- 357 900 
тонн хлопка-сырца с 126 500 га при урожайности 28.3 центнера с гектара. Такой рост урожайности был достигнут в результате 
освоения и внедрения в производство высокомеханизированной передовой технологии возделывания Хлопчатника, 
внедрения и усиления химической и биологической защиты Хлопчатника от сорняков, вредителей и болезней, повышения 
уровня мелиорации земель, освоению хлопково-люцерновых севооборотов и развитию научных исследований по 
хлопководству. В сезон 1982/83 машинная сборка хлопка-сырца составила 70%. 
 
В сезон 1934/35 возделывание Хлопчатника решили начать в Алма-Атинской Области, тогда было освоено 3 100 гектаров (га) 
земли. 
 
Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника в Казахской Советской Социалистической Республике (КазССР) в 
1950-е приводятся следующие показатели:- 1950/51 – посевные площади под Хлопчатником составляли 96 900 гектаров (га) 
(или 4.18% от всех посевных площадей под Хлопчатником в СССР), 1951/52 – 113 400 га (или 4.17%), в 1952/53 – 115 300 га 
(или 4.07%), 1953/54 – 112 600 га (или 6.00%), 1954/55 – 112 500 га (или 5.11%), в 1955/56 – 114 400 га (или 5.20%) и 1956/57 – 
109 900 га (или 5.32%). Что же касается регионов возделывания Хлопчатника в КазССР в эти годы, то ситуация с посевными 
площадями под этой культурой выглядела следующим образом:- (i) Джамбулская Область – 1950/51 – 2 200 га, 1951/52 – 
4 000 га, 1952/53 – 5 400 га, 1953/54 – 5 000 га, 1954/55 – 4 000 га, 1955/56 – ничего, 1956/57 – ничего; (ii) Кзыл-Ординская 
Область – 1950/51 – ничего, 1951/52 – ничего, 1952/53 – 700 га, 1953/54 – 1 500 га, 1954/55 – 2 000 га, 1955/56 – 1 500 га, 
1956/57 – 1 500 га; (iii) Южно-Казахстанская Область – 1950/51 – 94 700 га, 1951/52 – 109 400 га, 1952/53 – 109 200 га, 1953/54 
– 106 100 га, 1954/55 – 106 500 га, 1955/56 – 112 900 га, 1956/57 – 108 400 га. Следует также упомянуть, что практически вся 
посевная площадь под Хлопчатником находилась в КазССР в ведении колхозов, а не совхозов. 
 
В приводимой ниже таблице с данными по хлопководству в Казахстане есть некоторая путаница. Она возникла в результате 
того, что в Марте 1956 тогдашний руководитель СССР Никита Сергеевич Хрущёв (1894–1971) посредством Указа Президиума 



Верховного Совета СССР от 13 Февраля 1956 передал три хлопкосеющих района Чимкентской Области:- Ильичевский, 
Кировский и Пахтааральский Сырдарьинской Области Узбекской ССР. Эти районы были заселены не Казахами, а 
переселёнными туда ранее Греками, Корейцами, Немцами, Русскими, Финнами и Чеченцами. Полагают, что инициатором этой 
передачи был Исмаил Абдурасулович Юсупов (1914–2005), тогдашний Секретарь Чимкентского Обкома Коммунистической 
Партии. Летом 1971 эти районы были возвращены Чимкентской Области Казахской ССР Указом Президиума Верховного 
Совета СССР от 28 Июня 1971. 
 
Первые селекционно-семеноводческие работы начались в Казахстане в 1930. В 1938 в Казахстане было организовано 
государственное сортоиспытание. К 1982 в республике действовали 4 Госсортоучастка, через которые прошли 275 Сортов 
Всесоюзной селекции Хлопчатника, включая 24 Сорта местной Казахской селекции. В период с 1917 по 1982 в Казахском 
хлопководстве было произведено 5 сортосмен средневолокнистого Хлопчатника; районированы Селекционные Сорта из 
соседнего Узбекистана; и полностью освоены 8- и 9-польные хлопково-люцерновые севообороты. Научно-
исследовательскими работами по хлоповодству занимались Пахтааральская Опытная Станция Хлопководства при СоюзНИХИ 
и Чимкентская Государственная Областная Сельскохозяйственная Опытная Станция. 
 
В настоящее время фермеры по-прежнему выращивают Хлопчатник не на всей территории Туркистанской Области, а лишь в 
оазисах предгорной поливной зоны и вдоль оросительных каналов. Территорию области, исходя из географических принципов 
и районов возделывания Хлопчатника, можно образно разбить на два сектора:- (i) Южный, в который входят районы (Ауданы) 
Мактаарал Ауданы (Maqtaaral Audany), Сарыагаш Ауданы (Saryag’ash Audany) и Шардара Ауданы (Shardara Audany); и (ii) 
Центральный, в который входят Арысь Ауданы (Arys Audany), Ордабасы Ауданы (Ordabasy Audany), Отырар Ауданы (Otyrar 
Audany) и Туркистан Ауданы (Turkistan Audany). В начале 2000-х местные фермеры стали выращивать Хлопчатник в Байдибек 
Ауданы (Baydibek Audany) и Казыгурт Ауданы (Qazyg’o’rt Audany) – нетрадиционных для этой культуры районах, относящихся 
к Центральному сектору. Самым значимым районом, в отношении производства и первичной обработки хлопка-сырца (5 
хлопкоочистительных предприятий), является Мактаарал Ауданы. С 1960-х по конец 1990-х Хлопчатник выращивался в 
среднем на 110–115 тысячах гектаров земли. В начале нового тысячелетия посевные площади, отводимые фермерами под 
Хлопчатник, стали расти и в сезон 2001/02 достигли 184 000 Га. В общем объёме валовой продукции растениеводства в 
Түркiстан Облысы Хлопчатник стал составлять более 50%. Средняя урожайность хлопка-сырца колебалась в пределах 17–25 
центнера с гектара. Сбор урожая обычно начинается в Сентябре и заканчивается в Ноябре, джинирование (в зависимости от 
степени загрузки производственных мощностей) производилось с Сентября по конец Апреля – начало Мая, а последние 
продажи в зависимости от сезонного спроса заканчиваются, как правило, в начале Мая. 
 
В течение 1990-х в Южных районах области, получающих в силу своего географического положения электроэнергию из 
Узбекистана, случались постоянные сбои в снабжении электроэнергией из-за несвоевременности оплаты. Кроме того, 
большой проблемой для местных хлопкоробов является обеспечение поливной водой. К новому тысячелетию область 
пришла с полностью обветшалой системой орошения. В 1990-е ей практически не уделялось никакого внимания, и если не 
предпринимать никаких срочных мер, то поливные земли могут оказаться потерянными для производства Хлопчатника. 
Выделяемых из бюджета средств достаточно для окончания ремонта системы к 2010, но к этому времени её придётся строить 
и ремонтировать заново. Построенным в 1960–1980-е Капчагайскому и Бугуньскому водохранилищам требуются срочный 
ремонт плотин, разрушение которых из-за обветшалости может привести к затоплению территории с населением в десятки 
тысяч человек. Но основными источниками водоподачи в Туркистанскую Область остаются до сих пор протекающая с Юга на 
Северо-Запад области Река Сырдарья с её мелкими притоками (Арысь, Келес, Куруккелес и другими), стекающими с гор, и 
Канал Достык, соединяющий Кыргызстан, Таджикистан, Узбекистан и Казахстан. Из указанных республик только Казахстан 
долгое время не мог заключить договор о поставках воды с остальными участниками. По предлагаемым схемам 
межгосударственных отношений Казахстан должен в летнее время забирать Кыргызскую электроэнергию, вырабатываемую 
во время сброса воды, и поставлять в Кыргызстан уголь. Но Казахстан накопил огромную задолженность по поставкам угля, и 
в 2001 правительству пришлось срочно договориваться о решении этого вопроса со своими соседями. Решение проблем, 
связанных с оплатой и ремонтом оросительной системы, протянувшейся от Сырдарьи и Достыка, должно было 
осуществляться на межправительственном уровне, так как Река Сырдарья протекает и по Узбекистану и по Казахстану, и 
водозабор обеими республиками регулируется межправительственными соглашениями. Обеспечением региона поливной 
водой занимается ЮГВОДХОЗ, Казахское Республиканское Государственное Предприятие. На него же возложена задача 
обслуживания оросительной системы Түркiстан Облысы. В 2001, впервые за много лет, начали проводиться срочные работы 
по очистке каналов и ремонту гидросооружений. Для их проведения Агентство по Чрезвычайным Ситуациям Республики 
Казахстан выделило деньги на ремонт межгосударственных каналов на территории Узбекистана. Дошло даже до того, что 
сами местные власти и крестьяне общими усилиями пытаются выполнять очистные и ремонтные работы. Благодаря этому, 
стали налаживаться отношения и с Узбекской стороной, где под угрозой затопления находились целые районы города Чирчик. 
И всё же всех проблем такими мерами решить было невозможно. Зачастую сами фермеры не спешили расчитываться с 
ЮГВОДХОЗом по долгам за полученную воду. Кроме того, крестьянские хозяйства предпочитали расчитываться за неё 
бартером и в конце года, а налоговые службы требовали от ЮГВОДХОЗа ежемесячных платежей деньгами, тем самым ещё 
более усугубляя проблему орошения земель. С целью решения вопросов обеспечения водой для орошения правительство 
Казахстана в 2001 стало рассматривать и альтернативные возможности за счёт строительства водовода от Чардаринского 
Водохранилища и сооружения Кок-Сарайского Водохранилища. Первый проект мог бы лишь частично решить проблему 
региона, а второй требовал значительных средств и времени. Что будет выбрано в конечном итоге не ясно, и фермеры 
области по-прежнему бьют тревогу из-за неизбежных потерь урожая. 
 
Хлопкоробы в Түркiстан Облысы объединены в крестьянские фермерские хозяйства, на каждое из которых приходится в 
среднем по 7–10 гектар земли. Встречаются также и крупные хозяйства, засеивающие Хлопчатник на 200 гектарах земли. К 
концу 1990-х все хлопкоочистительные заводы стали акционерными обществами с частным капиталом. В начале нового 
тысячелетия в области были отстроены и введены в строй несколько новых хлопкоочистительных заводов. На всех заводах 
установлены джины для пильного джинирования. В сертификатах качества указывают влажность 5%, фактически влажность 
на 1–2% больше. Для оценки качества хлопкового волокна Казахстан адаптировал у себя новый Узбекский стандарт O’z DSt 
604:2001. Все производимое хлопковое волокно, исходя из штапельной массодлины, относится к 5 типу, хотя вырождение и 
погодные условия в некоторых районах области привели к переводу волокна в 6 тип. Первый сорт составляет 85–90% от всего 
объёма хлопкового волокна, из которых 85–90% относятся к хорошему классу засорённости. Средний вес кип составляет 220 
кг. Хлопковое волокно поставляется вагонами по 50–52 т (240 ±3 кипы = 52 т) и как правило одной марки, редко двух марок. 
Кипы обтягиваются 8 металлическими ленточными поясами с 5-штырьковыми замками. 



 
Весной 2002 Казахстан предпринял попытку разработки и утверждения своего стандарта на хлопковое волокно СТ РК 1095-
2002. Для его мирового признания, он должен быть утверждёным ведущими международными хлопковыми ассоциациями. 
Однако, учитывая тот факт, что этот стандарт был основан на базе существовавших в республике Селекционных Сортов 
Хлопчатника, могли и не принять. Несколько Селекционных Сортов Хлопчатника (в большем объёме C–4727, а также Юлдуз и 
C–6524), находившиеся в 1990-е и начале 2000-х в возделывании фермерами, практически выродились и серьёзно ухудшили 
свои качественные характеристики. А селекционирование Хлопчатника в этот же период времени в Казахстане с целью 
выведения новых Селекционных Сортов не осуществлялось. В республике действуют дочерние фирмы компаний 
независимой экспертизы качества Сосьетэ Жэнераль дё Сюрвэйансэ (Эс.Жи.Эс.) (SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE 
(SGS)) и Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз (Дабл.Ю.Ай.Эс.) (WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (WIS)). Однако, при заказе 
инспекции у SGS необходимо обращаться в Узбекское представительство SGS в Ташкенте, поскольку оно находится ближе к 
этому региону Казахстана и специализируется, в отличие от Алматинского офиса SGS, на хлопке. WIS создала дочернюю 
компанию в Шымкенте. 
 
С 1992 по 1996 объём производства хлопкового волокна в Казахстане составлял от 60 000 до 78 000 тонн. Урожай 1997/98 
стал предельно низким, составив всего 61 000 тонн. Приблизительно 25% произведённого хлопка перерабатывалось 
местными прядильными фабриками, а остальная часть экспортировалась главным образом в Россию. Иностранные торговые 
компании воздерживались от покупки Казахского хлопка вследствие затруднительных условий платежей. Например, могло 
произойти так, что покупатель должен был внести задаток 80% или более от продажной цены согласно накладной, без 
получения какой-либо юридической гарантии на передачу хлопка. 
 
В середине 1990-х продавцами хлопкового волокна в большинстве случаев выступали сами фермеры, отдававшие хлопок–
сырец на хлопкоочистительные заводы для джинирования по давальческой схеме. До Весны 1999 хлопковое волокно входило 
в список биржевых товаров в Казахстане, и все сделки регистрировались в JIBEK–JOLY BIRJASY, выдававшей продавцу 
разрешение на вывоз из Казахстана, после чего продавец получал Сертификат о Происхождении Товара. Однако вскоре эта 
процедура была упразднена вместе с другими ограничениями на экспорт хлопкового волокна за пределы Казахстана. В конце 
1990-х в регионе стали появляться обеспеченные владельцы хлопкоочистительных заводов, и вместе с этим появилась 
возможность самостоятельной закупки хлопка-сырца у фермеров, а в ряде случаев и частичного финансирования в течение 
всего процесса выращивания Хлопчатника, начиная с подготовительного периода перед севом. В борьбе за фермеров 
некоторые хлопкозаводы практикуют расчёт за поставляемый для очистки хлопок-сырец спустя определённый период 
времени по максимальной цене, зафиксированной в течение этого периода. У экспортёров изредка возникают проблемы при 
получении вагонов под погрузку. Дело в том, что несколько железнодорожных станций, с которых осуществляются отгрузки, 
расположены на территории Казахстана, но относятся к Узбекской Железной Дороге и для получения вагонов приходится 
обращаться в Ташкент. А Ташкент же в первую очередь решает свои собственные проблемы, а уже после этого все 
остальные. Но так или иначе, новые владельцы хлопкозаводов в начале 2000-х превратились в крупные (по местным меркам) 
торговые компании, которые стали устанавливать деловые отношения не только с известными международными хлопковыми 
торговцами, но и с таможенными складами в Латвии и других государствах с целью поставки своего хлопка к ним на хранение 
для последующей и более выгодной реализации, нежели при продажах с хлопкозаводов в самом Казахстане. 
 
В 2001 Польская компания COTTON заключили договор с администрацией Чардара Ауданы об аренде сроком на 10 лет 5 000 
гектаров заброшенных земель в этом районе. В 2001 Поляки вложили 170 000 Долларов в строительство водовода длиной 4.5 
километров из Чардаринского Водохранилища, высоковольтной линии электропередачи и установку насосных станций, а 
также засеяли Хлопчатником 40 гектаров опытного поля. В целом же компания планировала инвестировать в выращивание 
Хлопчатника порядка 3 миллионов Долларов до конца 2003. В планах Польской компании было также строительство 
хлопкоочистительного завода, и прядильно-ткацкой фабрики в этом же районе Туркистанской Области. 
 
Ситуацию в текстильной отрасли Казахстана в 1990-е, в целом, можно было охарактеризовать общим спадом производства. 
Хотя перед началом кризиса в конце 1980-х (ещё при Советском Союзе) Казахстан за счёт использования дешёвых советских 
денег успел переоборудовать своё текстильное производство. Тем не менее, качество выпускаемой продукции не 
выдерживало конкуренции даже с Российскими аналогами. Сказывалось отсутствие необходимого квалифицированного 
персонала в текстильном производстве. К тому же в гонке за получением государственных заказов на текстильную продукцию 
многие директора, пытаясь удешевить свою продукцию в попытке выиграть тендер, заранее осознавали, что такое снижение 
стоимости можно сделать только за счёт качества выпускаемой продукции. Многие предприятия текстильной промышленности 
республики обанкротились. К концу 1990-х ситуация в отрасли постепенно стабилизировалась и в начале 2000-х в 
текстильном секторе экономики стали наблюдаться определённые положительные перемены, которые однако не привели к 
реальному увеличению производства продукции. Местные администрации и правительство выделяли целевые кредиты на 
возрождение производств, но к серьёзным результатам такая помощь не привела. Иностранные инвесторы также не 
испытывали желания вкладывать свои деньги в текстильное производство Казахстана. 
 
Казахстан является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 30 Ноября 2015. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Казахстане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 / 14 19 700 7.3 ц/га ХС 
1 900 

15 000 ХС 
    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1922 / 23  2.8 ц/га ХС 
 

1 100 ХС 
    

        

1925 / 26 38 000 9.6 ц/га ХС 
 

36 620 ХС 
    



1926 / 27 47 600 8.4 ц/га ХС 
 

39 940 ХС 
    

1927 / 28 53 700 9.6 ц/га ХС 
 

51 360 ХС 
    

1928 / 29 44 700 8.4 ц/га ХС 
 

37 400 ХС 
    

1929 / 30 55 600 7.4 ц/га ХС 
 

41 300 ХС 
    

1930 / 31 75 500 6.0 ц/га ХС 
 

45 300 ХС 
    

1931 / 32 121 000 6.4 ц/га ХС 
 

74 240 ХС 
    

1932 / 33 133 800 4.0 ц/га ХС 
 

53 150 ХС 
    

1933 / 34 125 400 3.6 ц/га ХС 
 

44 900 ХС 
    

1934 / 35 115 600 3.2 ц/га ХС 
 

37 310 ХС 
    

1935 / 36   
 

60 000 ХС 
    

1936 / 37   
 

64 420 ХС 
    

1937 / 38 108 000  
 
 

    

1938 / 39   
 
 

    

1939 / 40 105 000 11.8 ц/га ХС 
 

112 300 ХС 
    

1940 / 41 102 000 9.2 ц/га ХС 
32 900 

93 000 ХС 
    

1941 / 42 113 000  
33 900 

135 000 ХС 
    

1942 / 43 113 000  
18 100 

62 000 ХС 
    

1943 / 44 90 000  
19 800 

29 000 ХС 
    

1944 / 45 69 000  
15 600 

44 000 ХС 
    

1945 / 46 69 000  
15 700 

58 000 ХС 
    

1946 / 47 70 000 8.95 ц/га ХС 
 

62 643 ХС 
    

1947 / 48 72 000 8.43 ц/га ХС 
 

60 689 ХС 
    

1948 / 49 77 500 9.61 ц/га ХС 
 

74 500 ХС 
    

1949 / 50 76 500 9.74 ц/га ХС 
 

74 500 ХС 
    

1950 / 51 94 700 10.3 ц/га ХС 
 

97 600 ХС 
    

1950 / 51 60 000  
13 700 

62 000 ХС 
    

1951 / 52 113 400 12.11 ц/га ХС 
 

132 611 ХС 
    

1952 / 53 115 300 10.18 ц/га ХС 
32 300 

112 000 ХС 
    

1953 / 54 112 600 14.4 ц/га ХС 
 

163 000 ХС 
    

1953 / 54 65 000 11.4 ц/га ХС 
 

74 000 ХС 
    

1954 / 55 112 500  
 
 

    

1955 / 56 114 400  
67 700 

135 000 ХС 
    

1956 / 57 109 900 17.6 ц/га ХС 
58 000 

194 000 ХС 
    

1957 / 58 105 000 14.6 ц/га ХС 
72 900 

153 000 ХС 
    

1958 / 59 107 000 13.5 ц/га ХС 
58 600 

144 000 ХС 
    

1958 / 59 50 000 8.7 ц/га ХС 
27 100 

43 000 ХС 
    

1959 / 60 101 000 20.4 ц/га ХС 
55 300 

205 000 ХС 
    

1959 / 60 43 000 15.1 ц/га ХС 
22 600 

65 000 ХС 
    

1960 / 61 105 600 16.6 ц/га ХС 
60 700 

174 400 ХС 
    

1960 / 61 43 000 11.5 ц/га ХС 
32 200 

49 000 ХС 
    

1961 / 62 107 000 20.3 ц/га ХС 
68 900 

217 000 ХС 
    

1961 / 62 43 000 14.7 ц/га ХС 28 100     



64 000 ХС 

1962 / 63 43 000 12.8 ц/га ХС 
29 300 

55 000 ХС 
    

1963 / 64 44 400 14.3 ц/га ХС 
25 300 

63 000 ХС 
    

1964 / 65 48 000 17.0 ц/га ХС 
24 000 

81 000 ХС 
    

1965 / 66 112 000 21.7 ц/га ХС 
70 400 

244 000 ХС 
    

1965 / 66 45 600 18.8 ц/га ХС 
32 600 

86 000 ХС 
    

1966 / 67 45 000 19.6 ц/га ХС 
34 700 

88 300 ХС 
    

1967 / 68 46 000 20.6 ц/га ХС 
37 100 

94 000 ХС 
    

1968 / 69 44 000 15.9 ц/га ХС 
33 000 

70 000 ХС 
    

1969 / 70 45 000 20.0 ц/га ХС 
29 700 

90 000 ХС 
    

1970 / 71 117 500 23.5 ц/га ХС 
96 550 

276 700 ХС 
    

1970 / 71 44 000 24.0 ц/га ХС 
37 100 

105 000 ХС 
    

1971 / 72 118 000 25.0 ц/га ХС 
105 700 

296 000 ХС 
    

1972 / 73 116 000 25.2 ц/га ХС 
100 400 

292 000 ХС 
    

1973 / 74 115 000 27.2 ц/га ХС 
100 800 

313 000 ХС 
    

1974 / 75 115 000 29.5 ц/га ХС 
103 400 

340 000 ХС 
    

1975 / 76 109 500 25.9 ц/га ХС 
113 500 

283 500 ХС 
    

1976 / 77  28.1 ц/га ХС 
94 600 

310 000 ХС 
    

1977 / 78 114 000 28.4 ц/га ХС 
104 300 

324 000 ХС 
    

1978 / 79 117 000 22.3 ц/га ХС 
102 300 

260 000 ХС 
    

1979 / 80 119 000 27.7 ц/га ХС 
80 700 

330 000 ХС 
    

1980 / 81 126 500 
830 

28.3 ц/га ХС 
98 200 

357 900 ХС 
    

1981 / 82 126 300 27.4 ц/га ХС 
104 000 

345 000 ХС 
    

1982 / 83  22.4 ц/га ХС 
101 600 

283 000 ХС 
    

1983 / 84  22.3 ц/га ХС 
87 900 

280 000 ХС 
    

1984 / 85 140 000 21.2 ц/га ХС 
79 100 

296 000 ХС 
    

1985 / 86 131 000 
760 

23.4 ц/га ХС 
91 900 

305 000 ХС 
    

1986 / 87 129 000 
840 

25.9 ц/га ХС 
108 000 

333 000 ХС 
48 000    

1987 / 88 128 000 
750 

24.4 ц/га ХС 
96 000 

312 000 ХС 
47 000    

1988 / 89 128 000 
790 

25.4 ц/га ХС 
101 000 

325 000 ХС 
48 000    

1989 / 90  26.5 ц/га ХС 
99 000 

315 000 ХС 
50 000    

1990 / 91 120 000 
850 

27.1 ц/га ХС 
102 000 

324 000 ХС 
50 000    

1991 / 92 116 000 810 94 000 52 000 70 000 22 000 20 000 

1992 / 93 112 000 696 78 000 40 000 50 000 6 000 14 000 

1993 / 94 106 000 612 65 000 34 000 39 000 10 000 16 000 

1994 / 95 108 000 651 70 000 16 000 55 000 0 15 000 

1995 / 96 110 000 709 78 000 4 000 70 000 1 000 19 000 

1996 / 97 110 000 536 59 000 3 000 58 000 1 000 19 000 

1997 / 98 102 000 627 64 000 4 000 61 000 1 000 19 000 

1998 / 99 115 000 479 55 000 4 000 52 000 1 000 19 000 

1999 / 00 119 000 664 79 000 4 000 74 000 1 000 21 000 

2000 / 01 149 000 570 85 000 4 000 93 000  20 000 

2001 / 02 184 000 772 142 000 6 000 128 000  28 000 

2002 / 03 165 000 697 115 000 8 000 110 000  25 000 

2003 / 04 185 000 719 133 000 10 000 129 000 5 000 23 000 

2004 / 05 200 000 765 153 000 10 000 150 000 6 000 22 000 

2005 / 06 204 000 676 138 000 11 000 132 000 9 000 26 000 

2006 / 07 196 000 688 135 000 12 000 125 000 5 000 29 000 

2007 / 08 200 000 600 120 000 12 000 122 000 5 000 20 000 

2008 / 09 175 000 514 90 000 12 000 75 000 2 000 25 000 

2009 / 10 140 000 536 75 000 12 000 74 000 1 000 15 000 



2010 / 11 137 000 437 60 000 13 000 55 000 1 000 8 000 

2011 / 12 161 000 502 81 000 13 000 64 000 1 000 13 000 

2012 / 13 148 000 617 91 000 13 000 73 000 0 17 000 

2013 / 14 141 000 528 74 000 13 000 61 000 0 17 000 

2014 / 15 128 000 431 55 000 14 000 37 000 0 22 000 

2015 / 16 99 000 453 45 000 14 000 28 000 0 25 000 

2016 / 17 111 000 634 70 000 12 000 47 000 0 36 000 

2017 / 18 116 000 634 73 000 13 000 46 000 0 51 000 

2018 / 19 113 000 665 75 000 13 000 85 000 1 000 21 000 

2019 / 20 131 000 634 83 000 13 000 65 000 100 18 000 

2020 / 20 126 000 634 80 000 13 000 68 000 100 18 000 

2021 / 22 126 000 638 80 000 13 000 68 000 1 000 18 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 
 
KAZAKHSTAN (or QAZAQSTAN) 
THE REPUBLIC OF KAZAKHSTAN (officially) 

ISO Code:  KZ/KAZ/398 
Territory:   2 724 900 km

2
 (1 052 084 sq. miles) 

Population:  17 770 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Nu’rsu’ltan 
National Currency: Tenge (ISO Code: KZT/398), KZT1=100Тiyin 
 Notes:  1, 3, 5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000, 2000, 5000, 10000 Tenge. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100 Tenge. 
Language:  Kazakh (a Turkic language closely related to Kyrgyz, Turkish, Turkmen and Uzbek) is the official language. 
Russian is also widely spoken. Uygur and other regional languages and dialects are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01–02 – New Year’s Day, January 02 – New Year’s Day Holiday, variable (February) – Kurban Ait 
(Feast Of The Sacrifice), March 08 – International Women’s Day, March 22 – Nauryz Meyramy (Traditional Spring holiday), May 01 – 
Kazakhstan People’s Unity Day, May 09 – Victory Day, variable (May) – Mouloud (Birth Of The Prophet), August 30 – Constitution Day, 
October 25 – Republic Day, December 16 – Independence Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End of Ramadan). Muslim festivals 
are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above have status of variable. During the 
lunar month of Ramadan that precedes Ramadan Bayram, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns 
may be interrupted. Some disruption may continue into Ramadan Bayram itself. Ramadan Bayram and Kurban Ait may last up to 
several days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.government.kz, www.president.kz, www.kazakhstan.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AIG KAZAKHSTAN INSURANCE COMPANY 
Amangeldy Koshesi 64, 1

st
 Floor, 

Almaty, 050012 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2501761 
Fax: +7-727-2501762 
http://www.aig.com 
E-mail: aigkaz@nursat.kz 
 
AJSK 
Gogol’ Koshesi 86, 5

th
 Floor, Office 500, 

Almaty, 050091 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2582406, 2582464, 2582465, 2582474 
Fax: +7-727-2582406, 2582464, 2582465, 2582474 
http://www.ajsk.by.ru 
E-mail: ajsk@astel.kz 
 
AKZAR TRANS 
Abay Prospekti 24, 1

st
 Floor, Office 5, 

Almaty, 050013 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2587050, 2587060, 2587077 
Fax: +7-727-2573838, 2583800 
http://www.akzar.kz 
E-mail: akzar@nursat.kz 
 
AZYQ–TҰLIK KELISIM SHART KORPORACIYASY 
(Food Contract Corporation) 
Moskva Koshesi 29/3, 
Nu’rsu’ltan, 010000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7172-500900 (cotton), 591221, 591227 (cotton) 
Fax: +7-7172-317366 
http://www.foodcorp.kz 
E-mail: mail@foodcorp.kz 
– MAQTA KELISIM SHART KORPORACIYASY 
(Cotton Contract Corporation) 
Respublika Prospekti 6A, Hotel Shymkent, Office 205, 
Shymkent, 160005 KAZAKHSTAN 

Tel.: +7-7252-567718, 569267 
Fax: +7-7252- 
http://www.foodcorp.kz 
E-mail: cotcorp@mail.ru 
 
CARGO CONTROL KAZAKHSTAN 
Karabulak Shossesi, 
Aqsukent, Sayram Audany, Ongtustik Qazaqstan Oblysy, 160800 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-72531-37024, 37025 
Fax: +7-72531-37024, 37025 
http://www.carcon.com 
E-mail: v.lena@cargocontrol.kz 
 
CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Masanche Koshesi 26, 
Almaty, 050091 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2501254, 2677823, 2679075, 2927832 
Fax: +7-727-2507029 
http://www.ccikaz.kz 
E-mail: tpprkaz@online.ru 
– Kobda Koshesi 60, 
Shymkent, 160000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7252-532179 
Fax: +7-7252-532179 
http:// 
E-mail: 
 
DAN–TRANS 
Bogenbay Batyr 142, Office 176, 
Almaty, 050000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2502393, 2502793 
Fax: +7-727-2502393, 2502793 
http:// 
E-mail:  
 
FITOSANITARIYALYQ QAUIPSIZDIK DEPARTAMENTI 



(Department of Phytosanitary Safety) 
Studencheskiy Microrayon 28/6, K. 21, 
Nu’rsu’ltan, 010023 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7172-354746, 354759 
Fax: +7-7172-354758 
http:// 
E-mail: 
– ONGTUSTIK QAZAQSTAN OBLYSYNYNG O’SIMDIKTER 
KARANTINI 
Remeslennaya Koshesi 1, 
Shymkent, 160001 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7252-237573, 537573 
Fax: +7-7252- 
http:// 
E-mail: 
 
KAZINTERFREIGHT 
Tulebaev Koshesi 111, 
Almaty, 050091 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2964695, 2964750, 2965952 
Fax: +7-727-2506254, 2507826, 2507827 
http:// 
E-mail: kif@asdc.kz 
 
KAZZHELDOREXPEDITSIYA 
Panfilov Koshesi 106, 
Almaty, 050091 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2605769 
Fax: +7-727-2692427, 2692429 
http:// 
E-mail: 
 
KUEHNE & NAGEL – IBRAKOM FZE 
Seyfulin Prospekti 563, 4

th
 Floor, 

Almaty, 050012 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2581084 
Fax: +7-727-2581083 
http://www.kuehne-nagel.com, www.imisk.com.tr 
E-mail:  
 
M&M KAZAKSTAN AG 
Mate Zalka Koshesi 76D, 
Almaty, 050061 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2777123 
Fax: +7-727-2509257 
http://www.mumnet.com 
E-mail: mumkzal@mumnet.com 
 
MAERSKSEALAND KAZAKHSTAN 
Mitin Koshesi 17, 
Almaty, 050020 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2585025 
Fax: +7-727-2585026 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: almsal@maersk.com 
 
MEMSTANDART 
(Kazakh State Center for Standardization and Metrology) 
Drujba Koshesi 76, 
Nu’rsu’ltan, 010000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7172-326887, 395077, 395125 
Fax: +7-7172-323275, 395066 
http://www.memst.kz 
E-mail: standart@memst.kz 
– Alimbetov Koshesi 18, 
Shymkent, 160012 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7252-212708, 212745, 532129, 532237 
Fax: +7-7252-532129 
http://www.memst.kz 
E-mail: 
 

ONGTUSTIK, SPECIAL ECONOMIC ZONE 
Lengir Tas Joly 7 Km, 
Juldyz, Sayram Audany, Ontustik Qazaqstan Oblysy, 160000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7252-249266, 942002 
Fax: +7-7252-249261 
http://www.textilezone.kz 
E-mail: info@textilezone.kz 
 
QAZAQ MAQTA ASSOTSIATSIYASY 
(Kazakh Cotton Association) 
Jansugurov Koshesi 40, 
Shymkent, 160017 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7252-538152, 538411 (+ Ext. 110), 955527 
Fax: +7-7252-538152 
http:// 
E-mail: kca@nursat.kz, haktvhaev@mail.ru, sain_baktybaev@mail.ru 
 
QAZAQSTAN RESPUBLIKASY AUYL SHARUASHYLYGY 
MINISTRLIGI 
(Ministry of Agriculture of the Republic of Kazakhstan) 
Kenesary Koshesi 36, 
Nu’rsu’ltan, 010000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7172-555763, 555803, 555995 
Fax: +7-7172-555995 
http://www.mgov.kz 
E-mail: office@minagri.gov.kz, ministr@minagri.gov.kz 
 
QAZAQSTAN RESPUBLIKASY KEDENDIK BAQYLAU 
AGENTTIGINING 
(Customs Control Agency of the Republic of Kazakhstan) 
Auezov Koshesi 116 / Pushkin Koshesi 166, 
Nu’rsu’ltan, 010000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7172-227334, 227335, 750447, 753109 
Fax: +7-7172-752913, 753016 
http://www.customs.kz, www.keden.kz 
E-mail: info@keden.kz 
– ONGTUSTIK QAZAQSTAN OBLYSYNYNG BAS KEDEN 
BASQARMASY 
Teatr Koshesi 33, 
Shymkent, 160008 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7252-560238, 560835, 562562 
Fax: +7-7252-560835 
http://www.customs.shym.kz 
E-mail: custom@shym.kz 
 
QAZAQSTAN TEMIR JOLY 
(Kazakhstan Railways) 
Jenis D-ly 98, 1

st
 Floor, 

Nu’rsu’ltan, 010011 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7172-144400, 144406, 328212, 753891, 934104 
Fax: +7-7172-145973, 328548 
http://www.railways.kz 
E-mail: temirzhol@railways.kz 
 
SGS KAZAKHSTAN LIMITED 
Jeltoksan Koshesi 146, 3

rd
 Floor, 

Almaty, 050091 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2503607, 2503608, 2503609 
Fax: +7-727-2588252 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.almaty@sgs.com, alexander.voznyuk@sgs.com 
 
SYNGENTA KAZAKHSTAN LIMITED 
Al-Farabi Prospekti 5, Business Center Nurly Tau, Korpus 2A, Office 503, 
Almaty, 050000 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2777811 
Fax: +7-727-2777816 
http://www.syngenta.kz 
E-mail: anton.grigoryev@syngenta.com 
 



TRANSSYSTEM 
Abay Prospekti 76, 
Almaty, 050057 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-727-2422578, 2581818, 2964054 
Fax: +7-727-2424847 
http://www.transsystem.kz 
E-mail: info@transsystem.kz 
 

WAKEFIELD INSPECTION SERVICES KAZAKHSTAN LTD 
Center of Business Cooperation, 2

nd
 Floor, Divaev Koshesi 16, 

Shymkent, 160050 KAZAKHSTAN 
Tel.: +7-7252-540655, 540755 
Fax: +7-7252-540655 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: kaz-operations@wakefieldinspection.com, wisk-shm@kaznet.kz 

 
 
КАНАДА 

 
Канада является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 01 Января 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Канаде По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1917 / 18    
56 699 

250 000 кип 
   

        

1926 / 27      65 000  

1927 / 28      56 000  

1928 / 29      66 000  

1929 / 30      47 000  

1930 / 31      46 000  

1931 / 32      44 000  

1932 / 33      44 000  

1933 / 34      68 000  

1934 / 35      56 000  

1935 / 36    56 000  61 000  

1936 / 37    64 000  76 000  

1937 / 38    56 000  63 000  

1938 / 39    62 000  57 000  

1939 / 40    96 000  106 000  

1940 / 41    103 000  101 000  

1941 / 42    110 000  133 000  

1942 / 43    99 000  81 000  

1943 / 44    85 000  73 000  

1944 / 45    79 000  80 000  

1945 / 46    79 000  85 000 20 000 

1946 / 47    80 000  85 000 25 000 

1947 / 48    80 000  76 000 21 000 

1948 / 49    83 000  78 000 15 000 

1949 / 50    92 000  90 000 13 000 

1950 / 51    104 000  106 000 15 000 

1951 / 52    75 000  72 000 13 000 

1952 / 53    77 000  79 000 14 000 

1953 / 54    63 000  60 000 11 000 

1954 / 55    73 000  75 000 12 000 

1955 / 56    79 000  79 000 12 000 

1956 / 57    78 000  83 000 16 000 

1957 / 58    71 000  78 000 23 000 

1958 / 59    72 000  63 000 13 000 

1959 / 60    70 000  80 000 23 000 

1960 / 61    73 000  64 000 13 000 

1961 / 62    84 000  94 000 23 000 

1962 / 63    82 000  72 000 13 000 

1963 / 64    91 000  101 000 23 000 

1964 / 65    93 000  88 000 17 000 

1965 / 66    91 000  98 000 24 000 

1966 / 67    92 000  91 000 23 000 

1967 / 68    84 000  81 000 19 000 

1968 / 69    84 000  78 000 12 000 

1969 / 70    78 000  75 000 9 000 

1970 / 71    76 000  77 000 10 000 

1971 / 72    79 000  80 000 11 000 

1972 / 73    74 000  74 000 11 000 

1973 / 74    71 000  73 000 13 000 

1974 / 75    53 000  49 000 13 000 

1975 / 76    53 000  55 000 13 000 

1976 / 77    47 000  47 000 6 000 

1977 / 78    52 000  52 000 6 000 

1978 / 79    56 000  56 000 6 000 

1979 / 80    61 000  63 000 8 000 

1980 / 81    59 000  64 000 13 000 

1981 / 82    40 000  41 000 14 000 



1982 / 83    55 000  56 000 15 000 

1983 / 84    55 000  52 000 12 000 

1984 / 85    48 000  47 000 11 000 

1985 / 86    54 000  62 000 19 000 

1986 / 87    43 000  33 000 9 000 

1987 / 88    44 000  43 000 8 000 

1988 / 89    41 000  41 000 8 000 

1989 / 90    45 000  44 000 7 000 

1990 / 91    41 000  41 000 7 000 

1991 / 92    44 000  45 000 9 000 

1992 / 93    46 000  46 000 9 000 

1993 / 94    46 000  45 000 8 000 

1994 / 95    51 000  51 000 8 000 

1995 / 96    55 000  55 000 8 000 

1996 / 97    57 000  57 000 8 000 

1997 / 98    63 000  66 000 11 000 

1998 / 99    64 000  72 000 18 000 

1999 / 00    65 000  64 000 17 000 

2000 / 01    75 000  77 000 19 000 

2001 / 02    70 000  60 000 9 000 

2002 / 03    69 000  69 000 9 000 

2003 / 04    68 000  70 000 11 000 

2004 / 05    61 000  60 000 10 000 

2005 / 06    40 000  37 000 7 000 

2006 / 07    27 000  25 000 5 000 

2007 / 08    11 000  9 000 3 000 

2008 / 09    6 000  4 000 2 000 

2009 / 10    3 000  2 000 1 000 

2010 / 11    3 000  2 000 0 

2011 / 12    1 000  1 000 0 

2012 / 13    1 000  1 000 0 

2013 / 14    1 000  1 000 0 

2014 / 15    1 000  1 000 0 

2015 / 16    0 0 0 0 

2016 / 17    0  0 0 

2017 / 18    0  0 0 

2018 / 19    410  410 80 

2019 / 20    210 10 220 80 

2020 / 21    190 10 190 60 

2021 / 22    170 10 170 50 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезона 1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то время нетто 
весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
 
CANADA 
THE DOMINION OF CANADA (officially) 

ISO Code:  CA/CAN/124 
Territory:   9 970 610 km

2
 (3 849 674 sq. miles) 

Population:  36 134 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Ottawa 
National Currency: Dollar (ISO Code: CAD/124) CAD1=100Cents 
 Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 1000 Dollars. 
 Coins:  1, 5, 10, 25 Cents. 1, 2 Dollars. 
Language:  English is the official language. French is also spoken. 
Electricity:  110V 60c AC. American-type flat 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (second Tuesday of March) – Commonwealth Day, variable 
(March/April) – Good Friday and Easter Monday, variable (Monday preceding May 25) – Victoria Day, June 24 – St Jean Day (in 
Quebec), July 01 – Canada Day (1867), August 19 – Discovery Day, variable (last Monday of August) – Summer Bank Holiday, 
variable (first Monday of September) – Labor Day, October 09 – Columbus Day, variable (second Monday of October) – Thanksgiving 
Day, November 11 – Remembrance Day, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day, December 31 – New Year’s 
Eve. 
Web-site:  http://www.gc.ca, www.canada.gc.ca 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AKTRIN – TEXTILE INFORMATION CENTER 
151 Randall Street, 
Oakville, ON, L6J 1P5 CANADA 
Tel.: +1-905-8453474 
Fax: +1-905-8457459 
http://www.aktrin.com 
E-mail: aktrin@aktrin.com 

 
CANADIAN CHAMBER OF COMMERCE 
Delta Office Tower, 350 Sparks Street, Suite 501, 
Ottawa, ON, K1R 7S8 CANADA 
Tel.: +1-613-2384000 
Fax: +1-613-2387643 
http://www.chamber.ca 

E-mail: info@chamber.ca 

 
PLANT HEALTH DIRECTORATE 
PLANT PROTECTION DIVISION, AGRICULTURE CANADA 
59 Camelot Drive, 
Nepean, ON, K1A OY9 CANADA 
Tel.: +1-613-9528000 
Fax: +1-613-9432482 
http:// 
E-mail:  

 
SGS CANADA INC. 
11000A Sherbrooke East, Unit 33, 



Montreal Est, QC, H1B 5W1 CANADA 
Tel.: +1-514-6458754 
Fax: +1-514-6403039 

http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
КИТАЙ 

 
Первые сообщения об использовании в Китае волокна дикорастущего Хлопчатника датируются II веком Нашей Эры. Введение 
его в культуру произошло в VII–IX веках. В Китае также нашли свидетельство того, что Император династии Цин (1644–1911) 
Цяньлун (1711–1799) уделял большое внимание выращиванию и обработке Хлопчатника. Это подтверждалось обнаруженным 
в 2002 иллюстрированным ботаническим атласом тех времён. Атлас содержал информацию о технологии выращивания и 
обработки хлопка, а также знакомил с процессом текстильного производства. Некоторые иллюстрации атласа 
сопровождались стихотворными пояснениями, сделанными лично императором Цяньлуном. Находка позволила утверждать, 
что во времена правления этого Императора жители Северных районов Китая уже владели систематизированными 
теоретическими знаниями о технологии выращивания Хлопчатника. 
 
В начале XX века в Китае стало активно развиваться хлопководство, вытесняя при этом производство опиума, которое было 
весьма популярном в то время во многих регионах страны. Росло не только производство хлопка, но и его потребление, 
учитывая многочисленное население страны, которое нужно было во что-то одевать. 
 
Хлопчатник в современной Китайской Народной Республике (КНР) является одной из самых важных, в плане доходов, 
сельскохозяйственных культур. Хлопок не только связан с повседневной жизнью людей, но также приносит доходы 
хлопкоробам и обеспечивает экономическое развитие хлопкосеющих регионов и национальной текстильной промышленности. 
Он также влияет на ситуацию на мировых биржах и потому весьма тесно связан с центральным Правительством Китая. 
Начиная с 1950-х, возделывание Хлопчатника в Китае производилось на 5.5 миллионах гектаров пахотной земли; в 1960-х и 
1970-х – на 4.7 миллионах гектаров. Начиная с 1980-х и по сей день, Хлопчатник возделывается в среднем на 5 миллионах 
гектаров пахотной земли, иногда опускаясь до 4.5 миллионов, а иногда повышаясь до 6.8 миллионов гектаров. При этом в 
производстве Хлопчатника задействовано порядка 50 миллионов фермеров. В отношении продуктивности посевных 
площадей к объёму вырабатываемого хлопкового волокна во второй половине XX века Китай продвигался большими 
темпами. Так, в середине 1950-х этот показатель равнялся 225 килограммов с одного гектара, в середине 1980-х – свыше 750 
килограммов с одного гектара, а в середине 1990-х – 900 килограммов с одного гектара. Возделывание Хлопчатника 
осуществляется главным образом в Автономном Районе Синьцзян (Xinjiang Autonomous Region), а также в середине и низовье 
бассейна рек Жёлтой (Yellow River Basin), Хуайхэ (Huaihe River Basin) и Янцзы (Yangtse River Basin). Территориально же эти 
регионы можно разделить на семь районов:- 
 
(1) Район Цзилую (Jiluyu region), в который входят Северная часть Провинции Аньхой (Anhui), а также Провинций Хэбэй 
(Hebei) и Хэнань (Henan). 
(2) Юго-Восточное побережье, в которое входят Провинции Фуцзянь (Fujian), Цзянсу (Jiangsu), Чжэцзян (Zhejiang) и 
Муниципальная Провинция Шанхай (Shanghai Municipality Province). 
(3) Районы центральной части и низовья Реки Янцзы (mid and lower reaches of Yangtze River), в которые входят Южная часть 
Провинции Аньхой (Anhui), район Наньян (Nanyang) в Провинции Хэнань (Henan), Провинции Хубэй (Hubei), Хунань (Hunan), 
Цзянси (Jiangxi). 
(4) Южный район, в который входят Провинция Гуандун (Guangdong) и Автономный Район Гуанси (Guangxi Autonomous 
Region). 
(5) Юго-Западный район, в который входят Муниципалитет Чунцин (Chongqing Municipality) и Провинции Гуйчжоу (Guizhou), 
Сычуань (Sichuan) и Юньнань (Yunnan). 
(6) Северный район, в который входят Муниципалитеты Бэйцзин (Beijin) и Тяньцзинь (Tianjin), Провинции Ляонин (Liaoning), 
Хэйлунцзян (Heilongjiang) и Цзилинь (Jilin). 
(7) Автономный Район Синьцзян (Xinjiang Autonomous Region), включая местные и армейские поля к Северу и Югу от Горы Тай 
(Tai Mountain). 
 
Вплоть до середины 1990-х качество хлопкового волокна, вырабатываемого в КНР оставалось неравномерным (uneven), 
вследствие чего получаемая из него пряжа также имела относительно низкое качество из-за своей неравномерности. С целью 
решения этой проблемы в Китае был утверждён долгосрочный план по контролю качества местного хлопкового волокна, 
которое удовлетворяло бы требования международных стандартов на хлопковое волокно. В начале 1990-х Государственное 
Бюро Технологического Надзора (STATE BUREAU OF TECHNOLOGICAL SUPERVISION) и Министерство Сельского Хозяйства 
(MINISTRY OF AGRICULTURE) КНР издали совместную директиву Временные Меры для Контроля Качеств Хлопка (Temporary 
Measures for Control of Cotton Qualities), стремившуюся защитить законные права (legal rights) хлопкоробов (cotton producers), 
переработчиков (processors), торговцев, пользователей (users) и потребителей (consumers) с тем, чтобы поддерживать 
организованное предложение (orderly supply) и поставку хлопка. В соответствии с этой директивой все виды деятельности по 
приобретению, переработке, продаже и торговле хлопковым волокном в целом должны были осуществляться в соответствии с 
национальными стандартами на первичную продукцию из Китайского хлопка-сырца. Была предусмотрена выдача 
Свидетельства Осмотра (Certificate of Inspection) для тех лиц, которые преуспели в удовлетворении следующих мер по 
контролю качества:- (1) Для покупателей хлопкового волокна:- (i) расхождение в качестве и длине волокна, не превышавшее 
10% от всей осмотренной партии; (ii)  содержание семян Хлопчатника (Cotton seed content) в волокне, не превышавшее 0.5%; 
и (iii) содержание инородных примесей (foreign matter), не превышавшее 20% от разницы между первоначальным и конечным 
осмотрами. Любые показатели, превышавшие установленные пределы, давали повод рассматривать качество такого 
хлопкового волокна как фальсифицированное. (2) Для переработчиков хлопкового волокна:- (i) расхождение в качестве и 
длине волокна, не превышавшее 4% от всей осмотренной партии; (ii) потери при пильном волокноотделении (wastage in saw 
ginning), составлявшие 2.5–4.0%; (iii) отсутствие смешения сортов (no mixing of grades) или фальсификации сортов (falsification 
of grades); и (iv) пакование хлопка в кипы (cotton bale packing), удовлетворявшее требования национальных инструкций и 
стандартов. Повторный осмотр мог быть востребован в течение двух недель с момента первоначального осмотра 
приобретающими или продающими лицами в случае, если результаты этого осмотра оказались не приемлемыми для данных 
лиц. С этой целью предполагался повторный осмотр отобранных образцов хлопкового волокна на 10% основе от объёма всей 
партии, считавшейся однородной. На нарушителей (offenders) новой директивы мог быть наложен штраф до 5 000 Юаней 



(Yuan), что на тот момент соответствовало приблизительно 590 Долларам США или в отношении их применялась 
конфискация их незаконной выручки (illegal earnings). Введение таких мер оказало воздействие на качество Китайского 
хлопкового волокна, которое стало улучшаться год от года. 
 
Со временем Китайская Народная Республика превратилась одновременно не только в самого крупного в мире 
производителя, но и в самого крупного в мире потребителя хлопкового волокна. Несмотря на открытость и свободный доступ к 
текстильной экономике, государство контролирует структуру и динамику развития текстильного комплекса путём строгой 
регулировки объёмов поставки сырья и рынка труда. С этой целью ещё на заре становления республики Правительство Китая 
организовало Всекитайскую Федерацию Поставляющих и Маркетинговых Кооперативов (THE ALL CHINA FEDERATION OF 
SUPPLY AND MARKETING COOPERATIVES), которая на монопольной основе занималась закупками, продажами, 
формированием государственных резервных запасов и соответствующими операциями, связанными с поставкой и хранением 
хлопкового волокна. Несмотря на ситуацию на рынках, федерация должна покупать весь хлопок по цене, устанавливаемой 
правительством. С конца 1995 ситуация со строгим регулированием торговли хлопком стала меняться в сторону ослабления 
регулирующих функций государства. Для покрытия дифицита федерация стала использовать поставки хлопка из 
государственного резерва в объёмах, необходимых для поддержания нормальной работы текстильных предприятий. К концу 
1990-х в составе этой федерации числились 27 провинциальных Корпораций по Хлопку и Джуту (COTTON AND JUTE 
CORPORATIONS), 214 Корпораций по Хлопку и Джуту городского уровня, свыше 800 Корпораций по Хлопку и Джуту 
государственного уровня, 2 615 хлопкоочистительных заводов и 13 767 станций по закупке хлопка-сырца. В течение 
последних десятилетий федерация обеспечивала весь процесс производства Хлопчатника, его закупки, джинирования, 
тестирования, складирования и маркетинга необходимым персоналом, оборудованием и финансами. На переходе двух 
тысячелетий хлопковая политика Китая стала меняться в соответствии с изменениями общемировой ситуации на рынке 
хлопка. В Ноябре 1998 правительство Китая разработало ‘Установки по Углублению Реформирования Системы 
Циркулирования Хлопка’. Целью данной реформы было:- создать новую систему для приемлемого ассигнования ресурсов, 
ориентированных, главным образом, рынком под макроскопическое регулирование и контроль со стороны правительства. 
Этот документ подтвердил окончание действия системы плановой экономики и стал основополагающим для перехода от 
плановой к рыночной системе экономики в отношении циркулирования хлопка. Главными целями и задачами этих установок 
были выделены следующие:- 
 
(1) Установить систему, при которой цена на хлопок ориентировалась бы на рынок, но под контролем правительства. Начиная 
с 1999 цену продажи и цену приобретения хлопка переориентировать главным образом на рынок вместо унифицированной 
цены, утверждаемой правительством. Правительство должно было регулировать и контролировать рынок хлопка, в основном, 
посредством экономических вычислений объёмов запасов хлопка, импорта и экспорта хлопка, и тому подобных значений, с 
тем, чтобы предотвратить большие скачки в изменении цен на хлопок. Кроме того, закупающие предприятия должны были 
консультироваться с хлопкоробами для определения приемлемых закупочных цен. 
 
(2) Для расширения сферы деятельности в отношении хлопка Всекитайская Федерация Поставляющих и Маркетинговых 
Кооперативов имела эксклюзивные права на приобретение хлопка и дальнейшие действия с ним. С 01 Сентября 1999 любые 
текстильные предприятия, утверждённые правительствами провинций в качестве пригодных, были допущены к 
непосредственному участию в приобретении, переработке и операциям с хлопком. Вместе с тем, предприятиям, не 
утверждённым в качестве пригодных для операций с хлопком, и частным продавцам хлопка не разрешено приобретение и 
переработка хлопка. Именно поэтому, Всекитайская Федерация Поставляющих и Маркетинговых Кооперативов по-прежнему 
остаётся основным участником по приобретению хлопка и операциям с ним, но она уже больше не является единственным 
игроком. 
 
(3) Поддержание кредитной линии для приобретения хлопка с возможностью её увеличения для расширения операций с 
хлопком, Банк Развития Сельского Хозяйства Китая (AGRICULTURAL DEVELOPMENT BANK OF CHINA) стал обеспечивать 
Всекитайскую Федерацию Поставляющих и Маркетинговых Кооперативов необходимыми финансами для приобретения 
хлопка. И в этом отношении федерация имеет существенные преимущества перед остальными структурами, поскольку 
последние постоянно испытывают дефицит финансов. 
 
(4) Развитие биржевых рынков хлопка и содействие циркулированию хлопка с применением биржевой торговли. Установление 
национальной биржи хлопка и дилинговой сети на основе использования контроля компьютерной сети с центром в Китайской 
Национальной Бирже Хлопка (THE CHINA NATIONAL COTTON EXCHANGE, сокращенно – CNCE) с поддержкой всех основных 
хлопкопроизводящих или торгующих провинций. Государство регулирует и контролирует спрос и предложение, а также цену 
на хлопок посредством приобретения и продажи национальных запасов хлопка через Китайскую Национальную Биржу Хлопка. 
 
(5) Импорт и экспорт хлопка по-прежнему должен был производиться предприятиями, утверждёнными государством. 
Текстильные предприятия должны способствовать производству своей продукции для экспортных целей с использованием 
местного хлопкового волокна. Строгий контроль был наложен на давальческую схему переработки и продажи (processing 
trade), любая контрабандная деятельность (smuggling activities) и деятельность по продаже контрабандного хлопка или 
хлопковой пряжи под прикрытием давальческой схемы переработки будут сурово наказываться. 
 
(6) Регулирование и оптимизация распределения производства хлопка. Регулирование скорости развития выделяемых в 
Автономном Регионе Синьцзян (Xinjiang Autonomous Region) площадей под посевы Хлопчатника; сокращение посевных 
площадей под Хлопчатник на прилегающих к средним и нижним высыхающим притокам Реки Янцзы (Yangtse) территориях; 
последующее сокращение посевных площадей под Хлопчатник на пересыхающей территории Жёлтой (Yellow) Реки и Реки 
Хуай (Huai). Улучшение производительности и качества хлопка считаются основными факторами повышения доходов местных 
хлопкоробов и усиления долгосрочной стабильности производства хлопка. 
 
В Ноябре 2001 Китай был принят в члены Всемирной Организации Торговли (ВОТ). С тем, чтобы стать её членом 
Правительство страны было вынуждено пойти на принятие определённых правовых норм, включающих отмену экспортных 
субсидий на сельскохозяйственную продукцию, включая хлопок, утверждение более низких ставок таможенных пошлин, 
называемых в Китае тарифами, и увеличение квот на ввоз продукции, что в целом должно было бы обеспечить более 
свободный доступ на свой рынок иностранной продукции. Согласно новым правилам, утверждённым Комиссией по 
Планированию Государственного Развития (THE STATE DEVELOPMENT PLANNING COMMISSION; чуть позже 



переименованной в NATIONAL DEVELOPMENT AND REFORM COMMISSION), импорт десяти основных видов 
сельскохозяйственной продукции должен был осуществляться на основе спроса Китайского рынка и квот с уменьшенными 
ставками импортной пошлины (tariff-rated quotas). Кроме хлопка, в этот список вошли также Кукуруза (Corn), пальмовое масло 
(palm oil), Пшеница (Wheat), рапсовое масло (rapeseed oil), Рис (Rice), сахар (sugar), соевое масло (soy-bean oil), шерсть (wool) 
и шерстяная пряжа (woolen yarn). Импорт этой продукции в пределах утверждаемых квот должен был осуществляться с 
учётом благоприятной ставки тарифа (импортной пошлины), не превышающей 10%. Для импортируемого в пределах 
выделенной квоты хлопкового волокна она (импортная пошлина) составляла 1% (в Апреле 2005 для дополнительного объёма 
квоты ставка была увеличена до 5%), но к цене также добавлялись НДС по ставке 13% и расходы на перевалку хлопка в 
портах в размере 200 Юаней за тонну (USD24.16 за тонну). Ежели завозить в Китай хлопок вне квоты, то импортная пошлина 
на такой хлопок составляет 40%. Общее количество импортируемой продукции могло быть выше или ниже установленного 
квотами объёма, однако при превышении этого объёма импортёр был вынужден заплатить за ввезённые излишки тариф 
(импортную пошлину) в размере до 70% (в зависимости от конкретного товара). Срок действия этих новых правил истекал в 
2005, когда страны – члены ВОТ должны были согласовать новые правила торговли сельскохозяйственной продукцией между 
собой. А Китайское Правительство будет лишено, впрочем как и другие правительства стран – членов ВОТ, самостоятельно 
решать импортировать или не импортировать те или иные виды сельскохозяйственной продукции, как это было ранее. И тем 
не менее, хлопковый рынок Китая по-прежнему оставался относительно закрытым импортным рынком, несмотря на 
вступление страны в ВОТ. Для импорта хлопка Китайским квалифицированным импортёрам, будь то сельскохозяйственное 
предприятие, или оптовый торговец, требовалась квота, выдаваемая Комиссией по Планированию Государственного 
Развития и её филиалами в провинциях. Заявка на квоту должна подаваться в эту комиссию в период между 15 и 30 Октября 
каждого года. Согласно новым правилам, комиссия разделяла всю квоту среди заявителей на основе их запросов, 
предыдущих объёмов импорта и производственных возможностей. И всё же, правительство страны постепенно переводило 
систему плановой экономики на рыночную и без особых проблем выдавало и расширяло в случае необходимости своим 
импортёрам квоты на импорт хлопка. Вместе с тем, при вступлении страны в члены ВОТ Китай принял на себя обязательство 
публиковать проекты всех экономических, инвестиционных и торговых законов и правил, которые могли бы быть доступными 
для публичного изучения в течение трёх месяцев для возможных советов, пожеланий и поправок. Внутренние продажи 
хлопкового волокна стали производиться через Китайскую Национальную Биржу Хлопка (THE CHINA NATIONAL COTTON 
EXCHANGE, сокращенно – CNCE), и её роль в торговле хлопка на рынке Китая стала крепнуть год от года. Она превратилась 
в своего рода мост для связи Китайского внутреннего рынка с международным рынком хлопка. Цены на хлопок на внутреннем 
рынке, превышавшие мировые в среднем на 30%, были снижены в течение сезона 2001/02 до уровня мировых. Таким 
образом, упразднились и предпосылки для массированного импорта иностранного хлопкового волокна, несмотря на 
предоставляемые квоты. Вместе с тем необходимо отметить, что практически весь линт и улюк, предлагаемый для экспорта в 
странах Средней Азии, импортировался в Китай мелкими и крупными национальными торговыми компаниями. 
 
Начиная с 2000, Китай улучшил Систему Обследования Сортности Хлопка (Cotton Grade Examine System), что непременно 
отразилось и на качестве текстильной продукции. Хлопковое волокно должно быть классифицировано с выдачей 
соответствующего сертификата Китайским Бюро по Инспекции Волокна (CHINA FIBER INSPECTION BUREAU) в соответствии 
с Китайским Национальным Стандартом на Хлопок (Chinese National Cotton Standard) GB 1103-1999 (где, GB = GUOBIAO = 
NATIONAL). По своим качественным характеристикам Китайское хлопковое волокно подразделяется на 6 сортов. В начале 
нового тысячелетия Правительство Китая приняло решение о создании в течение десяти лет дополнительных филиалов этого 
бюро по всем хлопкопроизводящим регионам, выделив для этого порядка 300 миллионов Долларов США. Кроме того, 
Китайским Правительством был подписан договор с Американской компанией Ушта Тэкнолодьжиз Инк. (USTER 
TECHNOLOGIES INC.) на производство, поставку и введение в эксплуатацию 250–300 Высокопроизводительных 
Инструментов (ВПИ; High Volume Instrument (HVI) для классификации хлопкового волокна в этих новых лабораториях. Первые 
13 линий были поставлены и введены в эксплуатацию в Декабре 2003. Летом 2014 международные участники хлопкового 
рынка узнали о введении в Китае нового стандарта GB 6975-2013 на упаковывание хлопкового волокна в кипы. Судя по 
самому документу, он был подготовлен к печати 31 Декабря 2013. Этот стандарт устанавливает строгие требования к 
размерам, материалу упаковки, и поясам кип. В итоге в Китае были утверждены два формата выпуска кип на хлопкозаводах:- 
(i) старый формат – L = 800 (–15) мм х W = 400 (–10) мм х H = 600 (+50) мм, 85 ±5 кг; и (ii) новый формат – L = 1 400 (–30) мм х 
W = 530 (–10) мм х H = 700 (+150) мм, 227 ±10 кг, который предполагалось скреплять 8 поясами. 
 
Текстильная промышленность является одной из важнейших отраслей экономики Китая. Объём производимой порядка 50 000 
текстильных предприятий продукции составляет приблизительно 11% от всей продукции, выпускаемой всеми отраслями 
Китайской экономики. Несмотря на столь значительное количество текстильных предприятий в хлопковой индустрии, в Китае 
насчитывается всего 77 крупнейших прядильных производств с общим количеством веретён, доходящим до 5 650 000 штук. 
Одно из этих предприятий вообще является сверхгигантом, перерабатывающим за сезон почти полмиллиона тонн (2 300 000 
кип) хлопкового волокна. Порядка четверти выпускаемых тканей экспортируется в разные страны мира, а экспорт готовых 
текстильных изделий достигает 14% от выпускаемой текстильной продукции всего мира. Снижение цен на хлопок на 
внутреннем рынке до уровня мировых и снижение импортных пошлин на хлопковую пряжу с 46.2% до 5.15%, вызванные 
вступлением Китая в состав ВОТ, привели и к снижению цен на экспортную текстильную продукцию, усилив её 
конкурентоспособность. Практически 80% предприятий текстильной промышленности были приватизированы в 1990-е, причем 
доля иностранного капитала достигала в среднем 70 процентов, что в свою очередь составляло четверть всех иностранных 
инвестиций в Китайскую экономику. Кроме импорта хлопка Китай импортирует также и хлопковую пряжу. Основными 
поставщиками хлопковой пряжи в 1990-х выступали Индия, Индонезия и Пакистан, чья продукция превосходила по качеству 
Китайскую пряжу немодернизированных предприятий и по цене обходилась на 10–15% дешевле стоимости пряжи, 
произведённой в Китае. В конце 1990-х Правительство Китая взяло курс на технологическую модернизацию своей текстильной 
промышленности с целью стать к 2005 году державой № 1 не только по объёму производства текстильной продукции, но и по 
качеству этой продукции. Принятая программа развития текстильной промышленности предусматривает также скорейшее 
внедрение и максимально полезное использование информационных технологий в производстве, строительство новых 
текстильных предприятий в провинциях, производящих сырьё, с целью снижения транспортных издержек. Текстильные 
предприятия модернизируют свой станочный парк не только отечественными станками (в Китае приблизительно 200 
предприятий производят текстильное оборудование), но и импортными Японскими, Швейцарскими, Немецкими, Итальянскими 
и Тайваньскими станками. Причём в начале нового тысячелетия процесс модернизации шёл в основном за счёт 
переоборудования импортными станками. Прядильные фабрики стали выпускать безузелковую пряжу с помощью 
современных мотальных автоматов, а это в свою очередь, отразилось на качестве выпускаемой ткани. Но модернизируются 
не только прядильные фабрики, новейшее оборудование устанавливается также на ткацких и отделочных фабриках, кроме 



того, в производстве внедряются последние технологии, позволяющие при меньших затратах получать лучшее качество 
продукции. 
 
Госрезерв Китая обычно осуществляет закупки хлопквого волокна текущего сезона с 01 Сентября или 01 Октября текущего 
года и до 31 Марта следующего года. Решения о непосредственных закупках принимаются в тех случаях, когда уровень цены 
достиг заранее определённого указанного значения и ниже и находится в этом диапазоне как минимум 5 рабочих дней. Если 
цена выше утверждённого уровня или она была ниже этого уровня менее 5 рабочих дней, то закупки госрезервом Китая не 
производятся. 
 
Китай является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 11 Декабря 2001. 
 

 

Развитие Ситуации В Китае По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 / 14   
140 614 

620 000 кип 
    

1914 / 15   
170 097 

750 000 кип 
    

1915 / 16   
191 643 

845 000 кип 
    

1916 / 17   
183 705 

810 000 кип 
    

1917 / 18   
188 241 

830 000 кип 
    

        

1924 / 25   546 000     

1925 / 26   535 000     

1926 / 27   501 000  53 000 167 000  

1927 / 28   615 000  88 000 147 000  

1928 / 29   592 000  67 000 116 000  

1929 / 30   535 000  57 000 153 000  

1930 / 31   569 000  50 000 210 000  

1931 / 32   455 000  48 000 283 000  

1932 / 33   592 000  46 000 247 000  

1933 / 34   649 000  35 000 135 000  

1934 / 35   706 000  17 000 134 000  

1935 / 36   581 000 827 000 43 000 67 000  

1936 / 37   843 000 871 000 55 000 64 000  

1937 / 38   774 000 631 000 89 000 53 000  

1938 / 39   501 000 717 000 59 000 65 000  

1939 / 40   410 000 610 000 52 000 258 000  

1940 / 41   513 000 501 000 33 000 203 000  

1941 / 42   524 000 403 000 48 000 58 000  

1942 / 43   479 000 327 000 71 000   

1943 / 44   327 000 337 000 16 000   

1944 / 45   348 000 305 000 11 000   

1945 / 46 2 266 000 175 396 000 403 000  240 000  

1946 / 47 2 248 000 186 419 000 603 000  179 000  

1947 / 48 2 590 000 181 468 000 664 000  167 000  

1948 / 49 2 550 000 181 462 000 610 000 11 000 98 000  

1949 / 50 2 770 000 157 435 000 588 000 5 000 54 000  

1950 / 51 3 786 000 173 653 000 708 000 5 000 60 000  

1951 / 52 5 485 000 175 958 000 914 000 11 000 76 000  

1952 / 53 5 576 000 215 1 197 000 1 089 000 11 000 33 000  

1953 / 54 5 180 000 210 1 089 000 1 197 000 11 000 59 000  

1954 / 55 5 462 000 179 980 000 1 165 000 11 000 44 000  

1955 / 56 5 773 000 238 1 372 000 1 285 000 11 000 76 000  

1956 / 57 6 255 000 209 1 306 000 1 350 000 11 000 54 000  

1957 / 58 5 771 000 257 1 481 000 1 481 000 4 000 65 000  

1958 / 59 5 723 000 331 1 894 000 1 851 000 98 000 49 000  

1959 / 60 5 706 000 324 1 851 000 1 894 000 60 000 87 000  

1960 / 61 5 301 000 259 1 372 000 1 481 000 22 000 65 000  

1961 / 62 4 249 000 215 914 000 1 002 000  33 000  

1962 / 63 4 047 000 231 936 000 1 002 000  76 000  

1963 / 64 4 168 000 245 1 023 000 1 197 000  174 000 195 000 

1964 / 65 4 492 000 333 1 496 000 1 648 000  174 000 217 000 

1965 / 66 4 775 000 345 1 648 000 1 735 000  130 000 260 000 

1966 / 67 4 694 000 383 1 799 000 1 821 000  108 000 347 000 

1967 / 68 4 816 000 401 1 930 000 1 886 000  65 000 455 000 

1968 / 69 4 735 000 380 1 799 000 1 886 000 22 000 65 000 412 000 

1969 / 70 4 694 000 374 1 756 000 1 886 000 22 000 87 000 347 000 

1970 / 71 4 816 000 414 1 995 000 2 016 000 22 000 108 000 412 000 

1971 / 72 4 856 000 455 2 212 000 2 298 000 22 000 152 000 455 000 

1972 / 73 4 897 000 434 2 125 000 2 450 000 22 000 434 000 542 000 

1973 / 74 4 856 000 522 2 537 000 2 602 000 22 000 390 000 846 000 

1974 / 75 4 856 000 513 2 493 000 2 558 000 43 000 152 000 889 000 

1975 / 76 4 816 000 482 2 320 000 2 320 000 65 000 195 000 1 008 000 

1976 / 77 4 929 000 440 2 168 000 2 472 000 65 000 129 000 769 000 



1977 / 78 4 845 000 423 2 049 000 2 623 000 32 000 323 000 485 000 

1978 / 79 4 867 000 445 2 168 000 2 864 000 22 000 467 000 234 000 

1979 / 80 4 513 000 489 2 207 000 3 041 000  900 000 299 000 

1980 / 81 4 921 000 550 2 707 000 3 300 000 1 000 773 000 476 000 

1981 / 82 5 187 000 572 2 969 000 3 546 000  478 000 378 000 

1982 / 83 5 828 000 618 3 601 000 3 641 000 16 000 236 000 559 000 

1983 / 84 6 076 000 764 4 640 000 3 421 000 165 000 145 000 1 756 000 

1984 / 85 6 921 000 904 6 260 000 3 484 000 214 000 18 000 4 337 000 

1985 / 86 5 140 000 807 4 146 000 4 117 000 607 000 0 3 760 000 

1986 / 87 4 305 000 823 3 542 000 4 567 000 690 000 3 000 2 048 000 

1987 / 88 4 843 000 877 4 246 000 4 369 000 506 000 19 000 1 439 000 

1988 / 89 5 534 000 750 4 148 000 4 376 000 356 000 315 000 1 170 000 

1989 / 90 5 203 000 728 3 789 000 4 150 000 188 000 408 000 1 028 000 

1990 / 91 5 588 000 807 4 508 000 4 225 000 202 000 480 000 1 589 000 

1991 / 92 6 540 000 867 5 672 000 4 250 000 131 000 355 000 3 235 000 

1992 / 93 6 837 000 660 4 510 000 4 600 000 149 000 53 000 3 049 000 

1993 / 94 4 985 000 750 3 739 000 4 600 000 166 000 176 000 2 198 000 

1994 / 95 5 635 000 786 4 428 000 4 400 000 40 000 884 000 3 070 000 

1995 / 96 5 530 000 880 4 865 000 4 350 000 5 000 663 000 4 244 000 

1996 / 97 4 816 000 890 4 286 000 4 450 000 2 000 787 000 4 864 000 

1997 / 98 4 580 000 1 025 4 695 000 4 350 000 6 000 402 000 5 604 000 

1998 / 99 4 546 000 1 010 4 590 000 4 300 000 148 000 78 000 5 824 000 

1999 / 00 3 799 000 1 028 3 904 000 4 834 000 370 000 30 000 4 554 000 

2000 / 01 4 121 000 1 093 4 505 000 5 259 000 97 000 52 000 3 755 000 

2001 / 02 4 950 000 1 108 5 487 000 5 869 000 74 000 98 000 3 397 000 

2002 / 03 4 380 000 1 186 5 193 000 6 602 000 164 000 682 000 2 506 000 

2003 / 04 5 423 000 973 5 276 000 7 224 000 38 000 1 929 000 2 449 000 

2004 / 05 6 261 000 1 132 7 085 000 8 300 000 7 000 1 394 000 2 622 000 

2005 / 06 5 698 000 1 161 6 616 000 9 439 000 8 000 4 200 000 3 991 000 

2006 / 07 6 143 000 1 298 7 975 000 10 600 000 19 000 2 306 000 3 653 000 

2007 / 08 6 297 000 1 282 8 071 000 10 900 000 14 000 2 511 000 3 321 000 

2008 / 09 6 123 000 1 311 8 025 000 9 265 000 19 000 1 523 000 3 585 000 

2009 / 10 5 327 000 1 300 6 925 000 10 192 000 5 000 2 374 000 2 688 000 

2010 / 11 5 267 000 1 253 6 600 000 9 700 000 30 000 2 609 000 2 167 000 

2011 / 12 5 363 000 1 380 7 400 000 8 200 000 12 000 5 342 000 6 696 000 

2012 / 13 4 880 000 1 557 7 600 000 7 900 000 10 000 4 426 000 10 811 000 

2013 / 14 4 800 000 1 458 7 000 000 7 600 000 6 000 3 075 000 13 280 000 

2014 / 15 4 273 000 1 545 6 600 000 7 550 000 15 000 1 804 000 14 118 000 

2015 / 16 3 413 000 1 524 5 200 000 7 600 000 28 000 959 000 12 650 000 

2016 / 17 3 100 000 1 581 4 900 000 8 280 000 13 000 1 096 000 10 352 000 

2017 / 18 3 350 000 1 758 5 890 000 8 500 000 30 000 1 320 000 9 033 000 

2018 / 19 3 367 000 1 794 6 040 000 8 250 000 30 000 2 100 000 8 885 000 

2019 / 20 3 300 000 1 758 5 800 000 7 250 000 30 000 1 554 000 8 938 000 

2020 / 21 3 170 000 1 864 5 910 000 8 100 000 30 000 2 400 000 9 118 000 

2021 / 22 3 012 000 1 864 5 615 000 8 027 000 30 000 2 345 000 9 021 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезонов 1913/14–1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то 
время нетто весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
 
CHINA 
THE PEOPLE’S REPUBLIC OF CHINA (officially) 

ISO Code:  CN/CHN/156 
Territory:   9 557 200 km

2
 (3 690 042 sq. miles) 

Population:  1 375 138 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Beijing (Peking) 
National Currency: Yuan (Renminbi) (ISO Code: CNY/156), CNY1=10Chiao (Jiao)=100Fen 
 Notes:  1, 2, 5 Chiao (Jiao). 1, 2, 5, 10, 50, 100 Yuan. 
 Coins:  1, 2, 5 Fen. 1, 1.5 Chiao (Jiao). 
Language:  Chinese (four major dialects: Mandarin, Cantonese, Guangdong and Fujian) is official language. Mongolia, 
Tibet and Xinjiang, which are autonomous regions, have their own languages. Translation and interpreter services are good. English is 
spoken by many guides. 
Electricity:  220/240V 50c AC. 2-pin sockets and some 3-pin sockets are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Spring Festival (3 days, Chinese New Year), March 08 
– International Woman’s Day (working day), May 01 – Labor Day, May 04 – National Youth Day, June 01 – International Children’s 
Day, July 01 – Anniversary Of Communist Party Founding In China (working day), August 01 – Aniversary Of The Founding Of The 
People’s Liberation Army (working day), October 01 – National Day (Proclamation Of The People’s Republic Of China (1949)). 
Web-site:  http://www.gov.cn 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ADMINISTRATION OF ANIMAL AND PLANT QUARANTINE 
Ministry of Agriculture 
No. 11 Nongzhanguan Nanli, 
Beijing, 100026 CHINA 
Tel.: +86-10-64192328, 64192400 (Intl), 64193350, 64210958 
Fax: +86-10-65002448, 64193376, 65003621, 65004635 (Intl) 
http://www.ppq.gov.cn, www.agrigov.cn 
E-mail: ppq@agri.gov.cn, yaoxj@agri.gov.cn 

– IMPORT/EXPORT PLANT QUARANTINE 
General Administration of Quality Supervision, Inspection and Quarantine 
(AQSIQ) 
No. 9 Madiandonglu, Haidian District, 
Beijing, 100088 CHINA 
Tel.: +86-10-82261909, 82261912 
Fax: +86-10-82260155, 82260157 
http://www.aqsiq.gov.cn 
E-mail: luhoulin@aqsiq.gov.cn, wangyiyu@aqsiq.gov.cn 



 
ALL CHINA FEDERATION OF SUPPLY AND MARKETING 
COOPERATIVES 
45 Fuxingmennei Street, 
Beijing, 100000 CHINA 
Tel.: +86-10-66050430, 66050439 
Fax: +86-10-66018227 
http://www.chinacoop.gov.cn, www.acfsmc.cn 
E-mail: coop@chinacoop.gov.cn, info@chinacoop.com 
– BUREAU OF COTTON AND JUTE (BCJ) 
, 
, CHINA 
Tel.: +86- 
Fax: +86- 
http:// 
E-mail:  
 
BEIJING COTTON OUTLOOK CONSULTING CO., LTD 
Tower B, 12

th
 Floor, Tongtai Building, 33 Finance Street, 

Beijing, 100140 CHINA 
Tel.: +86-10-88086622, 88086623, 88086754, 88086757, 88087066 
Fax: +86-10-88086617, 88087040 
http://www.cottonchina.org 
E-mail: info@cottonchina.org, fenghang@cottonchina.org 
 
BEIJING STRAIT LOGISTICS CO. LTD 
Room 1603, Tower A, Xintiandi Plaza, No. 1 Xibahe South, Chao Yang District, 
Beijing, 100028 CHINA 
Tel.: +86-10-64466080 + Ext. 207/209, 217/219, 221-223 
Fax: +86-10-64465615, 64465886 
http://www.shipping-co.com.cn 
E-mail: service@shipping-co.com.cn 
 
CHANG JIANG COTTON EXCHANGE 
, 
Wuhan, Hubei Province, 430000 CHINA 
Tel.: +86-27-59200506, 82782819 
Fax: +86-27- 
http://www.cjce.cn 
E-mail:  
 
CHINA CHAMBER OF COMMERCE FOR THE IMPORT AND 
EXPORT OF TEXTILES 
12 Panjiayuan Nanli, Chaoyang District, 
Beijing, 100021 CHINA 
Tel.: +86-10-67739219, 67789108 
Fax: +86-10-67739204, 67739269 
http://www.ccct.org.cn 
E-mail: office@ccct.org.cn, relation@ccct.org.cn 
 
CHINA CHEMICAL FIBERS ASSOCIATION 
12 East Chang An Street, 
Beijing, 100742 CHINA 
Tel.: +86-10-85229434, 85229438 
Fax: +86-10-85229470 
http://www.ccfa.com.cn 
E-mail: mail@ccfa.com.cn 
 
CHINA COTTON ASSOCIATION 
45 Fu Xing Men Nei Street, 
Beijing, 100801 CHINA 
Tel.: +86-10-66050406, 66052674, 66053910 
Fax: +86-10-66053496 
http://www.china-cotton.org 
E-mail: info@china-cotton.org 
 
CHINA COTTON TEXTILE ASSOCIATION 
Room 419, 12 East Chang An Street, 
Beijing, 100742 CHINA 
Tel.: +86-10-85229410, 85229479, 85229919 
Fax: +86-10-85229415, 85229419 

http://www.ccta.org.cn 
E-mail: mfxh@tteb.com 
 
CHINA COUNCIL OF THE PROMOTION OF INTERNATIONAL 
TRADE 
1 Fu Xing Men Wai Jie, 
Beijing, 100860 CHINA 
Tel.: +86-10-68513344 
Fax: +86-10-68511370 
http://www.ccpit.org 
E-mail:  

 
CHINA FIBER INSPECTION BUREAU 
Hepingli Dongje No. 20, 
Beijing, 100013 CHINA 
Tel.: +86-10-64204652, 64294969 
Fax: +86-10-64204652, 64235331 
http://www.cfi.gov.cn 
E-mail: wangnaihua@cfi.gov.cn, xiaoxin@vip.sina.com 
 
CHINA INSURANCE (HOLDINGS) CO., LTD 
9

th
 Floor, Gate 1 Dacheng, 28 Xuanwumen West Street, Xuanwu District, 

Beijing, 100050 CHINA 
Tel.: +86-10-63600601 
Fax: +86-10-63600506 
http://www.chinainsurance.com 
E-mail: info@chinainsurance.com 
 
CHINA NATIONAL COTTON EXCHANGE (CNCE) 
Tower B, 12

th
 Floor, Office B-1218, Tongtai Building, 33 Finance Street, 

Beijing, 100032 CHINA 
Tel.: +86-10-88086619, 88086622 + Ext. 821, 88086754, 88086757 
Fax: +86-10-88086617, 88087040 
http://www.cnce.com, www.cottonchina.org 
E-mail: cnce@cnce.com, sunjuan@cnce.com, guorongmin@cnce.com 
 
CHINA NATIONAL COTTON INFORMATION CENTER (CNCIC) 
15

th
 Floor, Jiahao Plaza B, 116 Zizhuyuan Road, Haidian District, 

Beijing, 100097 CHINA 
Tel.: +86-10-58931122 + Ext. 251, 252, 253, 58931169 
Fax: +86-10-58931133 
http://www.cncotton.com 
E-mail: international@cncotton.com 
 
CHINA NATIONAL COTTON RESERVE CORPORATION 
(CNCRC) 
12

th
 Floor, Tower B, Tongtai Plaza, 33 Jinrong Street, 

Beijing, 100032 CHINA 
Tel.: +86-10-58931122 + Ext. 227, 58519360/76/84, 88086228, 88087306 
Fax: +86-10-58519365, 88087305, 88087322 
http://www.cncrc.com.cn 
E-mail: cncrc@cncrc.com.cn 
 
CHINA NATIONAL TEXTILE AND APPAREL COUNCIL 
(CNTAC) 
Room 207, Tower B, Huaye International Center, 39 Dongsihuan Zhonglu, 
Chaoyang, 
Beijing, 100025 CHINA 
Tel.: +86-10-85872528, 85872530 
Fax: +86-10-85872555 
http://www.ctei.gov.cn 
E-mail: interco@ctei.gov.cn 
 
CHINA RAILWAY MATERIALS IMPORT AND EXPORT CO. LTD 
16

th
 Floor, Gate 1, 28 Xuanwumen West Avenue, Xuanwu District, 

Beijing, 100053 CHINA 
Tel.: +86-10-63602008 
Fax: +86-10-63602010 
http://www.sinorails.com 
E-mail: info@sinorails.com 
 



CHINA TEXTILE INFORMATION EXCHANGE CENTER (CTIEC) 
, 
Beijing, 100 CHINA 
Tel.: +86-10-85229562, 85229587, 85229589 
Fax: +86-10-85229519 
http://www.ctiec.com.cn 
E-mail: ctiec@ml.ctei.gov.cn 
 
CHINA ZHENGZHOU COMMODITY EXCHANGE 
69 Weilai Road, 
Zhengzhou, 450008 CHINA 
Tel.: +86-371-5610069 
Fax: +86-371- 
http://www.czce.com.cn, http://202.102.240.109, www.zce.cn 
E-mail: admin@czce.com.cn, zhanglei@czce.com.cn 
 
CNCOTTON.COM 
15

th
 Floor, Jiahao Plaza B, 116 Zizhuyuan Road, 

Beijing, 100097 CHINA 
Tel.: +86-10-58931122 
Fax: +86-10-58931133 
http://www.cncotton.com 
E-mail: international@cncotton.com 
 
DORNIER MACHINERY (SHANGHAI) CO. LTD 
Area B, G/F, Block 45, 299 FuTeZhong Road, WaiGaoQiao Tax Free Zone, 
Shanghai, 200131 CHINA 
Tel.: +86-21-50462838 
Fax: +86-21-50462138 
http://www.lindauerdornier.com 
E-mail: webmaster@lindauerdornier.com 
 
GENERAL ADMINISTRATION OF CUSTOMS 
6 Jianguomennei Avenue, Dongcheng District, 
Beijing, 100730 CHINA 
Tel.: +86-10-65194023, 65194114, 65195991, 65195587, 65195992 
Fax: +86-10-65194004, 65194019 
http://www.customs.gov.cn, http://english.customs.gov.cn 
E-mail:  

– GUANGZHOU CUSTOMS DISTRICT 
83 Huacheng Avenue, 
Guangzhou, Guangdong Province, 510130 CHINA 
Tel.: +86-20- 
Fax: +86-20- 
http://www.customs.gov.cn 
E-mail: gzhgjcs@customs.gov.cn 

– SHANGHAI CUSTOMS DISTRICT 
13 Zhongshan Dong Yi Road, 
Shanghai, Shanghai Municipality Province, 200002 CHINA 
Tel.: +86-21-68890000 
Fax: +86-21- 
http://www.customs.gov.cn, http://shanghai.customs.gov.cn 
E-mail: 
 
KUEHNE & NAGEL AG & CO. KG 
Unit B2501, 2511, Eagle Run Plaza, Chaoyang District, 26 Xiaoyun Road, 
Beijing, 100016 CHINA 
Tel.: +86-10-84580908 
Fax: +86-10-84585315, 84585317 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: knbjs.bo@kuehne-nagel.com 
 
MAERSK (CHINA) SHIPPING CO. LTD 
— 30

th
 Floor, China World Tower 2, 1 Jian Guo Men Wai Avenue, 

Beijing, 100 CHINA 
Tel.: +86-10-65057856, 65058822, 65058866 
Fax: +86-10-65057822, 65057856 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 12

th
 Floor, Xu Yuan Hotel, 122 Ren Min Road, 

Dalian, 116001 CHINA 
Tel.: +86-411-2631101 

Fax: +86-411-2630188 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 29

th
 Floor, Zhong Shan Building, Hu Dong Lu, 

Fuzhou, Fujian, 350003 CHINA 
Tel.: +86-591-7854548 
Fax: +86-591-7854572 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 9

th
 Floor, Hua Gong Building, 808 Dong Feng Dong Road, 

Guangzhou, Guangdong Province, 510080 CHINA 
Tel.: +86-20-38112288, 38780288 
Fax: +86-20-38780510, 85260190 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Room 1908, 19

th
 Floor, Changjiang Trade Building, 99 Changjiang Road, 

Nanjing, 210005 CHINA 
Tel.: +86-25-83162000, 84799004 
Fax: +86-25-84799765, 84799766 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 41 West Qing Nian Lu, 
Nantong, Jiangsu Province, 226006 CHINA 
Tel.: +86-513-3531389 
Fax: +86-513-3558199 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Room 3110, Business Tower, East Seaport Hotel, 52 Cai Hong Road, (North), 
Ningbo, Zhejiang Province, 315040 CHINA 
Tel.: +86-574-87292777 
Fax: +86-574-87291777 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Room 661-666, Haitian Hotel, Phase Two, 39 Zhanshan Da Lu, 
Qingdao, 266071 CHINA 
Tel.: +86-532-80951000, 83878052, 83885500 
Fax: +86-532-83874497 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Rooms 704-706, 16 Henan Road South, 
Shanghai, Shanghai Municipality Province, 200002 CHINA 
Tel.: +86-21-23062222, 62881118 
Fax: +86-21-23061102, 62880538 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 6

th
 Floor, China Tuhsu Building, (Seibu Building), 38 South Dongmen Road, 

Shenzhen, 518001 CHINA 
Tel.: +86-755-25020000, 82460808 
Fax: +86-755-82460809 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Yantian Port, Sha Tou Jiao, 
Shenzhen, 518081 CHINA 
Tel.: +86-755-5291849 
Fax: +86-755-5291874 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Unit 2306-7, Tianjin International Building, 75 Nanjing Road, 
Tianjin, Tianjin Municipality, 300050 CHINA 
Tel.: +86-22-23306688 
Fax: +86-22-23132840 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Rooms 305-307, Hui Cheng Comm. Complex, 839 Xiz He Road, 
Xiamen, 361004 CHINA 
Tel.: +86-592-2261111 
Fax: +86-592-2261000 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Room 928, 9

th
 Floor, Buangdong Hotel, East No. 30 Yle Hai Lu, 

Gongbei Zhuhai, 519020 CHINA 
Tel.: +86-756-3329740 
Fax: +86-756-3329652 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 



 
MINISTRY OF AGRICULTURE (MOA) 
No. 11 Nongzhanguan Nanli, Chaoyang District, 
Beijing, 100125 CHINA 
Tel.: +86-10-59194839 (Intl), 64192210, 64192292, 64193366 
Fax: +86-10-64192468, 65080859 (Intl) 
http://www.agri.gov.cn 
E-mail: webmaster_en@agri.gov.cn 
 
MONSANTO BIOTECH RESEARCH (BEIJING) CO., LTD 
8

th
 Floor, Tower F, Phoenix Place, 5A Shuguang Xili, Chaoyang District, 

Beijing, 100028 CHINA 
Tel.: +86-10-58290888 
Fax: +86-10-58290808 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
MUNICH REINSURANCE COMPANY 
Room C413, 50 Liangmaqiao Road, Chouyang District, 
Beijing, 100000 CHINA 
Tel.: +86-10-64651901 
Fax: +86-10-64637896 
http:// 
E-mail:  
 
NATIONAL BUREAU OF STATISTICS OF CHINA 
75 Yuetan Nanjie, Sanlihe, Xicheng District, 
Beijing, 100826 CHINA 
Tel.: +86-10-68573311-88123 
Fax: +86-10-68580964, 68782000 
http://www.stats.gov.cn 
E-mail: info@stats.gov.cn 
 
NATIONAL DEVELOPMENT AND REFORM COMMISSION 
38 S Yuetan Street, 
Beijing, 100824 CHINA 
Tel.: +86-10-68501111 
Fax: +86-10- 
http://www.sdpc.gov.cn 
E-mail: ve0802@mx.cei.gov.cn 
 
PICC PROPERTY AND CASUALTY COMPANY LIMITED 
69 Dongheyanjie, Xuanwumen, 
Beijing, 100052 CHINA 
Tel.: +86-10-63156688 
Fax: +86-10-63033589 
http://www.picc.com.cn 
E-mail:  
 
SGS–CSTC STANDARDS TECHNICAL SERVICES CO. LTD 
HEADQUARTERS 
16

th
 Floor, Century Yu Hui Mansion, 73 Fucheng Road, 

Beijing, 100036 CHINA 
Tel.: +86-10-68456699 
Fax: +86-10-68457979 
http://www.cn.sgs.com, www.sgscstc.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.china@sgs.com 
— R. 1505-1507, 15

th
 Fl., Pearl River Intl Bldg., 99 Xin Kai Road, Xi Gang District, 

Dalian, 116011 CHINA 
Tel.: +86-411-83624059 
Fax: +86-411-83637420 
http://www.cn.sgs.com, www.sgscstc.com, www.sgs.com 
E-mail:  
— 4

th
 Floor, Chengji Center, 206 Yan An San Road, 

Qingdao, 266071 CHINA 
Tel.: +86-532-83884127, 83884408 
Fax: +86-532-83884152, 83884258 
http://www.cn.sgs.com, www.sgscstc.com, www.sgs.com 
E-mail:  
— 8

th
 Floor, Building 3, 889 Yishan Road, Xuhui District, 

Shanghai, Shanghai Municipality Province, 200233 CHINA 
Tel.: +86-21-61402666, 64951616, 64952092 

Fax: +86-21-64951717, 64956236 
http://www.cn.sgs.com, www.sgscstc.com, www.sgs.com 
E-mail: cotton.fareast@sgs.com, henry.wang@sgs.com 
— No. 8-9, C, 1

st
 Floor, 41 5

th
 Avenue, TEDA, 

Tianjin, Tianjin Municipality, 300457 CHINA 
Tel.: +86-22-25293809 
Fax: +86-22-25293819 
http://www.cn.sgs.com, www.sgscstc.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
SHANGHAI EAST CONTAINER TERMINAL CO. LTD (SECT) 
No. 1, Gangjian Road, Pudong New Area, 
Shanghai, Shanghai Municipality Province, 200131 CHINA 
Tel.: +86-21-58485559, 58485966, 68685559, 68685966 
Fax: +86-21-58485312 
http://www.sect.com.cn 
E-mail: office@sect.com.cn 
 
SOSEA–ROBERTSON INTERNATIONAL 
3rd Floor, 158 Jingmen Road, Xingang Port, 
Tianjin, Tianjin Municipality, 300461 CHINA 
Tel.: +86-22-25762559 
Fax: +86-22-25763516 
http://www.sosea-robertson.com 
E-mail: info@sosea-robertson.com 
 
SWISS RE 
No. 1701, East Second Building Of Oriental Square, No. 1 Dong Changan Street, 
Dong Chen District, 
Beijing, 100000 CHINA 
Tel.: +86-10-85188966 
Fax: +86-10-85188556 
http:// 
E-mail:  
 
TEXINDEX.COM 
Rooms 511-512, 333 Hongqiao Road, 
Shanghai, Shanghai Municipality Province, 200030 CHINA 
Tel.: +86-21-64690303, 64691313 
Fax: +86-21-34241735 
http://www.texindex.com 
E-mail: service@texindex.com 
 
TIANJIN COTTON ASSOCIATION 
157 Dagu Road, Heping District, 
Tianjin, Tianjin Municipality, 300040 CHINA 
Tel.: +86-22-23142349 
Fax: +86-22-23142319 
http:// 
E-mail:  
 
TIANJIN COTTON EXCHANGE MARKET CO LTD 
2

nd
 Floor, Management Committee Office Building, Tianjin Port, Free Trade Zone, 

Tianjin, Tianjin Municipality, 300461 CHINA 
Tel.: +86-22-25764602, 25764613, 25764618, 25764620, 25764638 
Fax: +86-22-25764600, 25764614, 25764628, 25764633 
http://www.icotton.cn 
E-mail: tianjin@icotton.cn, market@icotton.cn, buy@icotton.cn 

– GUANGZHOU BRANCH 
, 
Guangzhou, Guangdong Province, CHINA 
Tel.: +86-20-83341628 
Fax: +86-20-83343899 
http://www.icotton.cn 
E-mail: guangzhou@icotton.cn 
– QINGDAO BRANCH 
, 
Qingdao, Shandong Province, CHINA 
Tel.: +86-532-86959658 
Fax: +86-532-86959689 
http://www.icotton.cn 
E-mail: qingdao@icotton.cn 



– ZHANGJIAGANG BRANCH 
, 
Zhangjiagang, Jiangsu Province, 215600 CHINA 
Tel.: +86-512-58327860 
Fax: +86-512-58327869 
http://www.icotton.cn 
E-mail: zhangjiagang@icotton.cn 
 
TRANSRAIL BEIJING 
21 Jian Guo Men Wai Street, Beijing International Club, Rooms 215-216, 
Beijing, 100020 CHINA 
Tel.: +86-10-65323090 
Fax: +86-10-65323091 
http://www.transrail.com 
E-mail:  
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (CHINA) LTD 
Overseas Chinese Mansion, 1801, 129 Yan’an West Road, 
Shanghai, Shanghai Municipality Province, 200040 CHINA 
Tel.: +86-21-62093032, 62492062 
Fax: +86-21-62488235 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: chn-operations@wakefieldinspection.com, 

peter@wakefieldinspection.com 

 

XINJIANG ARMY COTTON ASSOCIATION 
, 
Urumqi, Xinjiang Uyghur Autonomous Region, 830000 CHINA 
Tel.: +86-991- 
Fax: +86-991- 
http:// 
E-mail:  

 
XINJIANG MUNICIPALITY COTTON ASSOCIATION 
, 
Urumqi, Xinjiang Uyghur Autonomous Region, 830000 CHINA 
Tel.: +86-991- 
Fax: +86-991- 
http:// 
E-mail:  

 
XINJIANG PRODUCTION AND CONSTRUCTION COTTON 
ASSOCIATION 
, 
Urumqi, Xinjiang Uyghur Autonomous Region, 830000 CHINA 
Tel.: +86-991- 
Fax: +86-991- 
http:// 
E-mail: 

 
 
КОРЕЯ (НАРОДНО-ДЕМОКРАТИЧЕСКАЯ РЕСПУБЛИКА) 

 
 

 

Развитие Ситуации В Корее (КНДР) По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1953 / 54      1 000  

1954 / 55      1 000  

1955 / 56      1 000  

1956 / 57      4 000  

1957 / 58      4 000  

1958 / 59      5 000  

1959 / 60      9 000  

1960 / 61      10 000  

1961 / 62      9 000  

1962 / 63      11 000  

1963 / 64      11 000 3 000 

1964 / 65 8 000 134 1 000 12 000  11 000 3 000 

1965 / 66 8 000 134 1 000 13 000  12 000 3 000 

1966 / 67 8 000 134 1 000 13 000  12 000 3 000 

1967 / 68 8 000 134 1 000 16 000  15 000 3 000 

1968 / 69 8 000 134 1 000 20 000  22 000 7 000 

1969 / 70 8 000 134 1 000 22 000  22 000 8 000 

1970 / 71 8 000 134 1 000 27 000  29 000 11 000 

1971 / 72 8 000 134 1 000 30 000  27 000 9 000 

1972 / 73 8 000 134 1 000 30 000  27 000 7 000 

1973 / 74 8 000 134 1 000 32 000  34 000 9 000 

1974 / 75 8 000 371 3 000 32 000  31 000 9 000 

1975 / 76 8 000 371 3 000 35 000  34 000 9 000 

1976 / 77 8 000 371 3 000 36 000  32 000 7 000 

1977 / 78 8 000 377 3 000 36 000  33 000 7 000 

1978 / 79 8 000 377 3 000 37 000  34 000 7 000 

1979 / 80 8 000 377 3 000 38 000  36 000 8 000 

1980 / 81 15 000 200 3 000 41 000  38 000 8 000 

1981 / 82 15 000 200 3 000 40 000  37 000 8 000 

1982 / 83 16 000 250 4 000 41 000  37 000 8 000 

1983 / 84 16 000 250 4 000 24 000  20 000 8 000 

1984 / 85 16 000 250 4 000 24 000  20 000 8 000 

1985 / 86 16 000 313 5 000 27 000  22 000 8 000 

1986 / 87 16 000 375 6 000 23 000  17 000 8 000 

1987 / 88 16 000 438 7 000 27 000  20 000 8 000 

1988 / 89 16 000 500 8 000 26 000  18 000 8 000 

1989 / 90 16 000 500 8 000 26 000  18 000 8 000 

1990 / 91 16 000 562 9 000 30 000  21 000 8 000 

1991 / 92 16 000 625 10 000 35 000  41 000 24 000 

1992 / 93 17 000 588 10 000 31 000  25 000 28 000 

1993 / 94 18 000 555 11 000 29 000  3 000 13 000 

1994 / 95 18 000 611 11 000 22 000  4 000 6 000 



1995 / 96 18 000 500 9 000 14 000  5 000 6 000 

1996 / 97 19 000 526 10 000 15 000  5 000 6 000 

1997 / 98 19 000 526 10 000 15 000  5 000 6 000 

1998 / 99 10 000 544 5 000 12 000  5 000 4 000 

1999 / 00 5 000 541 3 000 9 000  5 000 3 000 

2000 / 01 2 000 528 1 000 7 000  5 000 2 000 

2001 / 02    5 000  5 000 1 000 

2002 / 03    5 000  5 000 1 000 

2003 / 04    5 000  5 000 1 000 

2004 / 05    5 000  5 000 1 000 

2005 / 06    5 000  5 000 1 000 

2006 / 07    5 000  5 000 1 000 

2007 / 08    5 000  5 000 1 000 

2008 / 09    5 000  5 000 1 000 

2009 / 10    5 000  5 000 1 000 

2010 / 11    5 000  5 000 1 000 

2011 / 12    5 000  5 000 1 000 

2012 / 13    5 000  5 000 1 000 

2013 / 14    5 000  5 000 1 000 

2014 / 15    5 000  5 000 1 000 

2015 / 16    5 000  5 000 1 000 

2016 / 17    5 000  5 000 1 000 

2017 / 18    5 000  5 000 1 000 

2018 / 19    5 000  5 000 1 000 

2019 / 20    5 000  5 000 1 000 

2020 / 21    5 000  5 000 1 000 

2021 / 22    5 000  5 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
NORTH KOREA 
THE DEMOCRATIC PEOPLE’S REPUBLIC OF KOREA (officially) 

ISO Code:  KP/PRK/408 
Territory:   120 538 km

2
 (46 540 sq. miles) 

Population:  25 224 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Pyongyang 
National Currency: Won (ISO Code: KPW/408), KPW1=100Chon 
 Notes:  1, 5, 10, 50, 100 Won. 
 Coins:  1, 5, 10, 50 Chon. 1 Won. 
Language:  Korean is the official language. 
Electricity:  110/220V 60c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 16 – Birthday Of Great Leader H.E. Kim Jong Il (1942), March 08 – 
International Women’s Day, April 15 – Birthday Of Great Leader H.E. Kim Il Sung (1912), May 01 – International Workers’ Day, August 
15 – Anniversary Of Liberation, September 09 – Day Of Foundation Of DPRK (1948), October 10 – Anniversary Of The Foundation Of 
The Korean Workers’ Party, December 27 – Anniversary Of The Constitution. 
Web-site:  http://www.korea-dpr.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CENTRAL PLANT PROTECTION CENTRE 
Ministry of Agriculture 
Janghun Dong No.1, Mangyongdae District, 
Pyongyang, DEMOCRATIC PEOPLE’S REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +850-2-3814081, 3814427 
Fax: +850-2- 
http:// 
E-mail:  
 
COMMITTEE FOR THE PROMOTION OF EXTERNAL 
ECONOMIC COOPERATION 
Jungsong-Dong, Central District, 
Pyongyang, DEMOCRATIC PEOPLE’S REPUBLIC OF KOREA 

Tel.: +850-2-333974 
Fax: +850-2-3814498 
http:// 
E-mail:  

 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Jungsong-Dong, Central District, 
Pyongyang, DEMOCRATIC PEOPLE’S REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +850-2- 
Fax: +850-2-3814410 
http:// 
E-mail:  

 
 
КОРЕЯ (РЕСПУБЛИКА) 

 
Корея закупает хлопок в Австралии, странах Средней Азии, а осенью 2003 активно осуществляла закупки в Бразилии. 
 
Республика Корея является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 14 Апреля 1967. 
 

 

Развитие Ситуации В Корее По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   27 000     

1925 / 26   27 000     



1926 / 27   31 000   3 000  

1927 / 28   29 000   5 000  

1928 / 29   33 000   5 000  

1929 / 30   30 000   6 000  

1930 / 31   32 000  11 000 7 000  

1931 / 32   22 000  5 000 8 000  

1932 / 33   29 000  5 000 9 000  

1933 / 34   30 000  8 000 9 000  

1934 / 35   30 000  9 000 14 000  

1935 / 36   42 000 44 000 13 000 18 000  

1936 / 37   27 000 50 000 12 000 27 000  

1937 / 38   48 000 65 000 8 000 33 000  

1938 / 39   40 000 52 000 8 000 28 000  

1939 / 40   39 000 49 000 10 000 15 000  

1940 / 41   37 000 38 000 13 000 11 000  

1941 / 42   40 000 41 000  0  

1942 / 43   42 000 44 000    

1943 / 44   63 000 54 000    

1944 / 45   50 000 54 000    

1945 / 46 205 000 108 22 000 19 000    

1946 / 47 126 000 157 20 000 22 000  2 000  

1947 / 48 129 000 86 11 000 19 000  13 000  

1948 / 49 114 000 153 17 000 30 000  13 000  

1949 / 50 134 000 211 28 000 44 000  11 000  

1950 / 51 137 000 132 18 000 25 000  8 000  

1951 / 52 145 000 154 22 000 28 000  11 000  

1952 / 53 115 000 123 14 000 24 000  8 000  

1953 / 54 123 000 132 16 000 33 000  20 000  

1954 / 55 120 000 145 17 000 46 000  33 000  

1955 / 56 112 000 175 20 000 48 000  26 000  

1956 / 57 115 000 132 15 000 57 000  46 000  

1957 / 58 77 000 102 8 000 52 000  41 000  

1958 / 59 56 000 116 7 000 58 000  50 000  

1959 / 60 60 000 126 8 000 65 000  66 000  

1960 / 61 51 000 129 7 000 59 000  51 000 10 000 

1961 / 62 49 000 179 9 000 54 000  48 000 12 000 

1962 / 63 32 000 170 5 000 70 000  61 000 8 000 

1963 / 64 25 000 194 5 000 72 000  67 000 8 000 

1964 / 65 23 000 192 4 000 67 000  64 000 9 000 

1965 / 66 19 000 206 4 000 73 000  71 000 10 000 

1966 / 67 19 000 246 5 000 81 000  79 000 11 000 

1967 / 68 17 000 231 4 000 90 000  87 000 11 000 

1968 / 69 17 000 262 4 000 96 000  92 000 11 000 

1969 / 70 17 000 256 4 000 104 000  103 000 14 000 

1970 / 71 16 000 269 4 000 117 000  121 000 22 000 

1971 / 72 14 000 301 4 000 115 000  114 000 24 000 

1972 / 73 13 000 303 4 000 114 000  105 000 19 000 

1973 / 74 13 000 342 5 000 160 000  172 000 34 000 

1974 / 75 11 000 290 3 000 156 000  157 000 37 000 

1975 / 76 10 000   195 000  221 000 65 000 

1976 / 77 8 000 282 2 000 217 000  198 000 48 000 

1977 / 78 6 000 286 2 000 253 000  286 000 83 000 

1978 / 79 7 000 284 2 000 280 000  297 000 102 000 

1979 / 80 8 000 323 3 000 338 000  354 000 121 000 

1980 / 81 8 000 282 2 000 322 000  332 000 127 000 

1981 / 82 5 000 314 2 000 334 000  326 000 120 000 

1982 / 83 5 000 314 2 000 338 000  330 000 113 000 

1983 / 84 5 000 314 2 000 352 000  349 000 112 000 

1984 / 85 8 000 188 2 000 356 000  358 000 115 000 

1985 / 86 8 000 81 1 000 394 000  372 000 93 000 

1986 / 87 1 000 408 0 408 000  419 000 102 000 

1987 / 88 1 000 355 0 434 000  426 000 90 000 

1988 / 89 1 000 340 0 455 000  461 000 93 000 

1989 / 90 1 000 325 0 452 000  450 000 88 000 

1990 / 91 1 000 327 0 436 000  447 000 96 000 

1991 / 92 1 000 320 0 418 000  392 000 67 000 

1992 / 93 0 325 0 373 000  383 000 77 000 

1993 / 94    382 000 2 000 368 000 61 000 

1994 / 95    364 000 3 000 380 000 74 000 

1995 / 96    363 000 2 000 362 000 72 000 

1996 / 97    313 000 14 000 331 000 75 000 

1997 / 98    300 000 2 000 288 000 61 000 

1998 / 99    320 000  321 000 62 000 

1999 / 00    325 000 5 000 332 000 63 000 

2000 / 01    320 000 3 000 304 000 45 000 

2001 / 02    340 000 1 000 352 000 56 000 

2002 / 03    325 000 2 000 330 000 59 000 

2003 / 04    290 000  277 000 46 000 

2004 / 05    290 000  293 000 49 000 

2005 / 06    230 000  220 000 39 000 



2006 / 07    230 000  236 000 45 000 

2007 / 08    214 000  212 000 43 000 

2008 / 09    215 000  215 000 43 000 

2009 / 10    220 000  220 000 43 000 

2010 / 11    230 000  230 000 43 000 

2011 / 12    247 000  255 000 51 000 

2012 / 13    272 000 1 000 286 000 64 000 

2013 / 14    272 000 1 000 280 000 72 000 

2014 / 15    290 000 2 000 288 000 68 000 

2015 / 16    269 000 1 000 256 000 54 000 

2016 / 17    229 000 1 000 223 000 47 000 

2017 / 18    201 000 2 000 197 000 40 000 

2018 / 19    169 000 1 000 170 000 54 000 

2019 / 20    120 000 5 000 124 000 54 000 

2020 / 21    138 000  138 000 54 000 

2021 / 22    138 000  138 000 54 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
KOREA 
THE REPUBLIC OF KOREA (officially) 

ISO Code:  KR/KOR/410 
Territory:   99 016 km

2
 (38 230 sq. miles) 

Population:  47 275 000 (January 01, 2001) 
Capital:   Seoul 
National Currency: Won (ISO Code: KRW/410) KRW1=100Chon 
 Notes:  1000, 5000, 10000 Won. 
 Coins:  1, 5, 10, 50, 100, 500 Won. 
Language:  Korean (Hangul) is the official language. Chinese, English are also spoken. 
Electricity:  110/220V 60c AC. Government policy is to phase out the 110-Volt supply and many hotels now have a 220V 
supply. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 02 – New Year Holiday, variable (February, 3 days) – Lunar New 
Year, March 01 – Independence Movement Day (Samiljol), April 05 – Arbor Day, May 05 – Children’s Day, variable (May) – Buddha’s 
Birthday, June 06 – Memorial Day, July 17 – Constitution Day, August 15 – Liberation Day, variable (September/October) – Harvest 
Moon Festival (Ch’usok), October 01 – Armed Forces Day, October 03 – National Foundation Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.korea.go.kr, www.korea.net, www.cwd.go.kr, www.mofat.go.kr 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

KOREA CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
45, 4-Ka, Namaemun-ro, Chung-Ku, 
Seoul, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-3163114 
Fax: +82-2-7579457 
http://www.kcci.or.kr 
E-mail: trade@kcci.or.kr 

 
KOREA CHEMICAL FIBERS ASSOCIATION (KCFA) 
9

th
 Floor, Jeoksun Hyundai Building, 130 Sajik-Ro, Jongno-Gu, 

Seoul, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-7341191-4 
Fax: +82-2-7380111 
http://www.kcfa.or.kr 
E-mail:  
 
KOREA CUSTOMS SERVICE 
Building 1, Daejeon Government Complex, 920 Dunsan-Dong, Seo-Gu, 
Daejeon 302-701, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-42-4722120, 4722176, 4722181 
Fax: +82-42-4817655, 4817769, 4817819 
http://www.customs.go.kr 
E-mail:  
 
KOREA FEDERATION OF TEXTILE INDUSTRIES (KOFOTI) 
16

th
 Floor, 135-713 Textile Center, Daechi 2-Dong, 944-31, Gangnam-Gu, 

Seoul, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-5284052, 5284058, 5284061 
Fax: +82-2-5284070 
http://www.kofoti.or.kr 
E-mail: kofoti@kofoti.or.kr 
 
KOREAN NATIONAL RAILROAD 
Daejeon Government Complex, 920 Dunsan-Dong, Seo-Gu, 
Daejeon 302-701, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-42-4813063 
Fax: +82-42- 

http://www.korail.go.kr 
E-mail: m_korail@mail.korail.go.kr 

 
KOREA TEXTILE INSPECTION AND TESTING INSTITUTE 
819-5, Yoksam 1-Dong, Gangnam-Gu, 
Seoul 135-932, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-34517001, 34517154 
Fax: +82-2-34517170, 34517175 
http://www.kotiti.re.kr 
E-mail: js_yang@kotiti.re.kr, kimm@kotiti.re.kr 

 
KOREA TEXTILE TRADE ASSOCIATION 
16

th
 Floor, Textile Center, #944-31, Daechi 2-Dong, Gangnam-Gu, 

Seoul, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-5285152, 5285156, 5285180 
Fax: +82-2-5285118, 5285154 
http://www.textra.or.kr 
E-mail: textra@kotis.net 

 
NATIONAL PLANT QUARANTINE SERVICE 
MINISTRY OF AGRICULTURE, FORESTRY AND FISHERIES 
433-1, Anyang 6 Dong, Man-An Gu, 
An Yang Si, Gyeonggi-Do 430-016, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-31-4490524 
Fax: +82-31-4486429 
http://www.npqs.go.kr 
E-mail:  

 
SGS KOREA CO. LTD 
– 98-38, Galwol-Dong, Yongsan-Ku, 11/12

th
 Floors, Chongryong Building, 

Seoul 140-150, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-7094500 
Fax: +82-2-7971674 
http://www.kr.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.korea@sgs.com 
– 2

nd
 Floor, 14-1 Sunrin-Dong, Jung-Ku, 

Incheon 400-210, REPUBLIC OF KOREA 



Tel.: +82-32-7616097 
Fax: +82-32-7612663 
http://www.kr.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
SPINNERS AND WEAVERS ASSOCIATION OF KOREA 
(SWAK) 
47-1, Samil-Daero 17-Gil, Jongno-Gu, 
Seoul 03189, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-7355741, 7355747, 7355749 
Fax: +82-2-7355748, 7355749 

http://www.swak.org 
E-mail: hssong@swak.org, h915381@kotis.net, skim419@hotmail.net 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
Trade Power, Room 3203, 159 Samsung-Dong, Kangnam-Gu, 
Seoul, REPUBLIC OF KOREA 
Tel.: +82-2-5513550, 5513555 
Fax: +82-2-5513509 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: 

 
 
КЫРГЫЗСТАН 

 
Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника в Киргизской Советской Социалистической Республике (КиргССР) в 
1950-е приводятся следующие показатели:- 1950/51 – посевные площади под Хлопчатником составляли 65 200 гектаров (га) 
(или 2.82% от всех посевных площадей под Хлопчатником в СССР), 1951/52 – 75 500 га (или 2.77%), в 1952/53 – 78 900 га (или 
2.79%), 1953/54 – 80 800 га (или 4.30%), 1954/55 – 78 500 га (или 3.57%), в 1955/56 – 79 900 га (или 3.63%) и 1956/57 – 72 500 
га (или 3.51%). Что же касается регионов возделывания Хлопчатника в КиргССР в эти годы, то ситуация с посевными 
площадями под этой культурой выглядела следующим образом:- (i) Джалал-Абадская Область – 1950/51 – 30 500 га, 1951/52 – 
34 400 га, 1952/53 – 34 900 га, 1953/54 – 35 100 га, 1954/55 – 35 100 га, 1955/56 – 35 100 га, 1956/57 – 33 500 га; (ii) Ошская 
Область – 1950/51 – 32 700 га, 1951/52 – 36 100 га, 1952/53 – 37 700 га, 1953/54 – 38 900 га, 1954/55 – 39 100 га, 1955/56 – 
40 800 га, 1956/57 – 39 000 га; (iii) Фрунзенская Область – 1950/51 – 2 000 га, 1951/52 – 5 000 га, 1952/53 – 6 300 га, 1953/54 – 
6 800 га, 1954/55 – 4 300 га, 1955/56 – 4 000 га, 1956/57 – ничего. Следует также упомянуть, что практически вся посевная 
площадь под Хлопчатником находилась в КиргССР в ведении колхозов, а не совхозов. 
 
Кыргызстан единственная страна бывшего Советского Союза, где производство хлопка после развала СССР в 1991 стало 
увеличиваться. Несмотря на это, его доля в общем производстве хлопка стран Средней Азии оставалась весьма 
незначительной, составляя лишь 1–2%. В самом начале 1990-х Кыргызстан был даже импортёром хлопка, но с сезона 1995/96 
импорт прекратился, потребление сырья местными прядильными фабриками снизилось вдвое, а экспорт увеличился в 4 раза. 
К концу 1990-х практически 90% произведённого в Кыргызстане хлопка экспортировалось, а оставшаяся незначительная часть 
оставалась для внутреннего потребления. 
 
Хлопчатник в Кыргызстане выращивают в Жалалабат Областы (Аксы Району (4 000–5 000 тонн сырца), Базар-Коргон Району 
(8 000–10 000 т), Жангижой Району (4 000–5 000 т), Ноокен Району (15 000–18 000 т) и Сузак Району (8 000–10 000 т)); в Ош 
Областы (Араван Району и Карасу Району); в Баткен Областы (Ляйляк Району). На хлопковое волокно, линт, улюк и методы 
определения характеристик адаптированы Узбекские стандарты. В республике выращивали Селекционные Сорта KYRGYZ-3, 
FARG’ONA-3 и NAMANGAN-77. Подготовку к посевным работам начинают с 10 Марта, а сев Хлопчатника – с 5–10 Апреля. 
Большинство посева в Ош Облусу проводится под плёнкой, впервые плёнку использовали в качестве пробы в сезон 1997/98, а 
с 1998/99 сезона поставили на поток. 
 
Весь хлопок-сырец собирают вручную с начала Сентября до конца Ноября, редко – до начала Декабря. Урожайность доходит 
до 30–40 центнеров с гектара (3–4 т/га) без плёнки и 32–45 центнеров с гектара (3.2–4.5 т/га) под плёнкой. Хлопок-сырец 
начинают джинировать в середине Сентября и заканчивают в конце Января–Марте. Средний выход волокна из хлопка-сырца 
составляет 32–34%. В вагон объёмом 120 м

3
 обычно загружаются 230/232 кип = 48/49 т, а в 128 м

3
 вагон загружаются 236/239 

кип = 49/51 т и, как правило, одной партии хлопкового волокна у крупных хлопкозаводов. Средний вес кип – 215 кг, хотя на 
отдельных хлопкозаводах реально встречаются кипы весом 194–237 кг. После обретения страной независимости каждый 
хлопкозавод в Кыргызстане сам стал определять количество кип в одной партии хлопкового волокна. Партии формируются 
отдельно для каждого хлопкороба и в зависимости от сорта и класса засорённости хлопка-сырца; в результате, на каждом 
хлопкозаводе имеется огромное количество неполных партий хлопкового волокна. Бывают даже случаи, когда партия состоит 
из 1 кипы. При упаковке раньше, в соответствии с ГОСТом использовали 18.13 кг проволоки ø4.5 мм на 1 т хлопкового волокна 
или 4.03 кг на одну кипу, а сейчас требуется 3.4 кг проволоки на одну кипу; металлической ленты раньше использовали 10.4 кг 
на 1 т хлопкового волокна или 2.3 кг на одну кипу. Некоторые хлопкозаводы сами обжигают проволоку, чтобы она стала 
‘мягкой’ для вязки узлов. В конечном итоге каждая кипа обтягивается хлопковым нетканым материалом и 10–12 проволочными 
поясами с узлами ‘петля/петля’ и ‘узел/узел’ и 10–12 ленточными поясами с 5 замками. 
 
Проверка качества на хлопкоочистительных заводах Кыргызстана обычно считается заключительной, таким образом, после 
этого уже не принимаются никакие претензии относительно качества. Но это не распространяется на так называемые 
‘внутрикипные дефекты’, которые могут быть обнаружены только в процессе переработки хлопкового волокна на прядильной 
фабрике. Международная независимая экспертиза качества хлопкового волокна отсутствует. Для заказа независимой 
инспекции необходимо обращаться в Ташкентские представительства Сосьетэ Жэнераль дё Сюрвэйансэ (Эс.Жи.Эс.) 
(SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE (SGS)) или Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз (Дабл.Ю.Ай.Эс.) (WAKEFIELD 
INSPECTION SERVICES (WIS)). 
 
В конце 1990-х торговля хлопком не ограничивалась никакими механизмами. Экспортёрами выступали сами хлопкоробы 
(давальцы на хлопкозаводах), хлопкозаводы (владеют 10% джинированного волокна, остающегося при давальческой схеме) и 
посреднические компании. В качестве оплаты широко использовался расчёт наличными и предоплата, аккредитивная форма 
расчётов совсем не использовалась из-за отсутствия понимания работы такой формы оплаты. В Кыргызстане существует 
свободный обмен валюты и отсутствует валютный контроль. 
 
Собственная текстильная промышленность Кыргызстана в 1990-х переживала глубокий кризис. Иностранные инвесторы не 
желали вкладывать средства в восстановление этой отрасли экономики республики. Крупный хлопчатобумажный комбинат, 
расположенный в Оше, практически простаивал. В самом начале 1990-х бывшее руководство комбината неосмотрительно 
вложило средства в переоборудование отделочной линии производства, тогда как в первую очередь необходимо было бы 



начинать с прядильного производства. В результате сложилась ситуация когда прядильное и ткацкое производства 
производили продукцию низкого качества, которую хорошей отделкой нельзя было скрыть. В результате экспорт продукции 
резко сократился. Неправильное руководство комбинатом привело в дальнейшем к его банкротству. В результате к концу 
1990-х прядильное и ткацкое оборудование пришло в негодность и требовало практически полной замены. 
 
Кыргызстан является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 20 Декабря 1998. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Кыргызстане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 / 14 21 600 13.1 ц/га ХС 
500 

28 300 ХС 
    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1922 / 23  8.0 ц/га ХС 
 

21 000 ХС 
    

        

1925 / 26 25 700 8.6 ц/га ХС 
 

22 290 ХС 
    

1926 / 27 26 500 8.7 ц/га ХС 
 

23 070 ХС 
    

1927 / 28 29 200 10.8 ц/га ХС 
 

31 470 ХС 
    

1928 / 29 40 100 8.0 ц/га ХС 
 

32 100 ХС 
    

1929 / 30 42 900 8.4 ц/га ХС 
 

36 000 ХС 
    

1930 / 31 60 800 7.7 ц/га ХС 
 

47 000 ХС 
    

1931 / 32 82 100 5.2 ц/га ХС 
 

42 580 ХС 
    

1932 / 33 70 000 6.7 ц/га ХС 
 

46 550 ХС 
    

1933 / 34 71 200 6.5 ц/га ХС 
 

45 950 ХС 
    

1934 / 35 63 800 4.8 ц/га ХС 
 

30 890 ХС 
    

1935 / 36   
 

50 300 ХС 
    

1936 / 37   
 

50 100 ХС 
    

1937 / 38 64 100  
 
 

    

1938 / 39   
 
 

    

1939 / 40 64 000 18.5 ц/га ХС 
 

118 000 ХС 
    

1940 / 41 64 000 14.8 ц/га ХС 
27 900 

95 000 ХС 
    

1941 / 42 64 000  
28 300 

111 000 ХС 
    

1942 / 43 63 000  
13 700 

64 000 ХС 
    

1943 / 44 48 000  
11 000 

17 000 ХС 
    

1944 / 45 45 000  
10 700 

28 000 ХС 
    

1945 / 46 46 800  
11 600 

25 000 ХС 
    

1946 / 47 47 000 11.50 ц/га ХС 
 

54 500 ХС 
    

1947 / 48 47 600 12.29 ц/га ХС 
 

58 500 ХС 
    

1948 / 49 49 000 16.33 ц/га ХС 
 

80 000 ХС 
    

1949 / 50 57 000 14.21 ц/га ХС 
 

81 000 ХС 
    

1950 / 51 65 200 18.4 ц/га ХС 
30 700 

120 000 ХС 
    

1951 / 52 75 500 16.67 ц/га ХС 
 

125 000 ХС 
    

1952 / 53 78 900 18.0 ц/га ХС 
44 000 

135 000 ХС 
    

1953 / 54 80 800 16.7 ц/га ХС 
 

134 000 ХС 
    

1954 / 55 78 500  
 
 

    

1955 / 56 79 900  34 200     



137 000 ХС 

1956 / 57 72 500 20.8 ц/га ХС 
46 800 

151 000 ХС 
    

1957 / 58 74 000 19.0 ц/га ХС 
47 600 

141 000 ХС 
    

1958 / 59 70 000 19.4 ц/га ХС 
50 100 

136 000 ХС 
    

1959 / 60 67 000 21.9 ц/га ХС 
47 300 

147 000 ХС 
    

1960 / 61 71 200 17.7 ц/га ХС 
47 800 

125 800 ХС 
    

1961 / 62 76 000 20.4 ц/га ХС 
43 900 

154 000 ХС 
    

1962 / 63 79 000 15.8 ц/га ХС 
45 800 

125 000 ХС 
    

1963 / 64 78 500 21.7 ц/га ХС 
46 300 

170 000 ХС 
    

1964 / 65 74 900 22.4 ц/га ХС 
59 000 

168 000 ХС 
    

1965 / 66 73 000 22.9 ц/га ХС 
60 060 

167 000 ХС 
    

1966 / 67 72 600 25.3 ц/га ХС 
58 600 

183 500 ХС 
    

1967 / 68 73 000 24.4 ц/га ХС 
65 400 

177 000 ХС 
    

1968 / 69 74 000 24.0 ц/га ХС 
62 600 

177 000 ХС 
    

1969 / 70 74 000 19.0 ц/га ХС 
58 900 

140 000 ХС 
    

1970 / 71 74 800 25.0 ц/га ХС 
59 260 

187 300 ХС 
    

1971 / 72 77 000 26.7 ц/га ХС 
68 500 

204 000 ХС 
    

1972 / 73 75 000 25.2 ц/га ХС 
68 900 

189 000 ХС 
    

1973 / 74 74 000 29.7 ц/га ХС 
66 500 

218 000 ХС 
    

1974 / 75 74 000 28.4 ц/га ХС 
71 700 

211 000 ХС 
    

1975 / 76 71 400 28.2 ц/га ХС 
69 800 

201 600 ХС 
    

1976 / 77  28.7 ц/га ХС 
68 500 

208 000 ХС 
    

1977 / 78 73 000 29.6 ц/га ХС 
70 500 

215 000 ХС 
    

1978 / 79 72 000 28.4 ц/га ХС 
68 700 

205 000 ХС 
    

1979 / 80 75 000 27.8 ц/га ХС 
59 000 

207 700 ХС 
    

1980 / 81 76 300 
810 

27.1 ц/га ХС 
63 400 

206 600 ХС 
    

1981 / 82  24.5 ц/га ХС 
59 200 

177 000 ХС 
    

1982 / 83  18.2 ц/га ХС 
41 300 

78 000 ХС 
    

1983 / 84 38 400 13.8 ц/га ХС 
15 800 

52 800 ХС 
    

1984 / 85 37 000 18.6 ц/га ХС 
17 800 

69 000 ХС 
    

1985 / 86 28 000 
630 

20.4 ц/га ХС 
21 000 

58 000 ХС 
    

1986 / 87 29 000 
700 

23.5 ц/га ХС 
21 000 

68 000 ХС 
23 000    

1987 / 88 31 000 
650 

23.5 ц/га ХС 
20 000 

73 000 ХС 
22 000    

1988 / 89 32 000 
750 

24.7 ц/га ХС 
24 000 

79 000 ХС 
22 000    

1989 / 90  27.5 ц/га ХС 
23 000 

74 000 ХС 
26 000    

1990 / 91 30 000 
842 

27.2 ц/га ХС 
25 000 

81 000 ХС 
26 000    

1991 / 92 26 000 731 
19 000 

63 400 ХС 
26 000 3 000 5 000 3 000 

1992 / 93 22 000 682 15 000 23 000 5 000 10 000 4 000 

1993 / 94 20 000 792 16 000 18 000 5 000 7 000 4 000 

1994 / 95 26 000 687 18 000 17 000 5 000 3 000 3 000 

1995 / 96 33 000 719 24 000 8 000 16 000  3 000 

1996 / 97 31 000 717 
23 000 

73 100 ХС 
6 000 14 000  6 000 

1997 / 98 25 000 806 20 000 7 000 13 000  6 000 

1998 / 99 33 000 812 27 000 5 000 25 000 3 000 6 000 

1999 / 00 31 000 852 26 000 4 000 25 000 1 000 4 000 



2000 / 01 35 000 790 27 000 3 000 28 000 3 000 3 000 

2001 / 02 38 000 923 35 000 3 000 31 000 3 000 8 000 

2002 / 03 28 000 900 25 000 3 000 25 000 3 000 8 000 

2003 / 04 35 000 725 25 000 3 000 25 000 3 000 8 000 

2004 / 05 46 000 862 40 000 2 000 36 000 3 000 13 000 

2005 / 06 46 000 834 38 000 2 000 40 000 3 000 13 000 

2006 / 07 46 000 809 37 000 2 000 39 000 3 000 12 000 

2007 / 08 35 000 862 30 000 2 000 33 000 3 000 10 000 

2008 / 09 33 000 786 26 000 2 000 23 000 3 000 14 000 

2009 / 10 17 000 824 14 000 2 000 25 000 3 000 4 000 

2010 / 11 27 000 674 18 000 2 000 19 000 3 000 4 000 

2011 / 12 37 000 855 32 000 1 000 34 000 3 000 4 000 

2012 / 13 31 000 872 27 000 1 000 28 000 3 000 5 000 

2013 / 14 27 000 830 19 000 1 000 20 000 3 000 6 000 

2014 / 15 23 000 821 19 000 1 000 21 000 3 000 6 000 

2015 / 16 14 000 810 12 000 1 000 16 000 4 000 4 000 

2016 / 17 14 000 810 12 000 1 000 14 000 4 000 4 000 

2017 / 18 14 000 810 11 000 1 000 13 000 3 000 4 000 

2018 / 19 14 000 851 12 000 1 000 13 000 3 000 5 000 

2019 / 20 14 000 855 12 000 1 000 13 000 3 000 5 000 

2020 / 21 14 000 855 12 000 1 000 14 000 3 000 5 000 

2021 / 22 14 000 860 12 000 1 000 14 000 3 000 5 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 
 
KYRGYZSTAN 
THE KYRGYZ REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  KG/KGZ/417 
Territory:   199 900 km

2
 (77 181 sq. miles) 

Population:  5 990 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Bishkek 
National Currency: Som (ISO Code: KGS/417), KGS1=100Tyiyn 
 Notes:  1, 10, 50 Tyiyn. 1, 5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000 Som. 
 Coins:  1, 10, 50 Tyiyn. 1, 3, 5 Som. 
Language:  Kyrgyz (a Turkic language closely related to Kazakh, Turkish, Turkmen and Uzbek) and Russian are the 
official languages. Uygur and other regional languages and dialects are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 07 – Christmas (Orthodox) Day, variable – Kurban Ait (Feast Of The 
Sacrifice), March 08 – International Women’s Day, March 21 – Nooruz, May 01 – Labor Day, May 05 – Constitution Day, May 09 – 
Victory Day, variable – Mouloud (Birth Of The Prophet), August 31 – Independence Day, September 01 – Knowledge Day, variable – 
Eid Al-Fitr (End Of Ramadan). Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates 
given above have status of variable. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and 
feast at night and normal business patterns may be interrupted. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and 
Kurban Ait may last up to several days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.gov.kg, www.online.kg 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ANGLO–KYRGYZ INSURANCE COMPANY 
4

th
 Floor, Kayrat Bank Bldg., Frunze Kochosu 390, 

Bishkek, 720 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-213222, 224920, 664030 
Fax: +996-312-660047 
http:// 
E-mail: anglokgz@imfiko.bishkek.su 
 
IMISK AS 
Kiev Kochosu 157/17, 
Bishkek, 720001 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-610712, 610815 
Fax: +996-312-611023 
http://www.imisk.com.tr 
E-mail:  
 
ITS JAPAN LTD 
Ibraimov Kochosu 24, 7

th
 Floor, Office 707, 

Bishkek, 720300 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-421275, 543225 
Fax: +996-312-421275, 543225 
http:// 
E-mail: 
 
KYRGYZGOSQUARANTINE 
Shopokov Kochosu 157, 
Bishkek, 720011 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-264826, 264831, 265321 

Fax: +996-312- 
http:// 
E-mail: 
– JALALABAT FILIAL 
Neftyaniki Kochosu 11, 
Jalalabat, 715603 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3722-52712 
Fax: +996-3722- 
E-mail: 
– OSH FILIAL 
Isanov Kochosu 42, 
Osh, 714017 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3222-53968 
Fax: +996-3222- 
E-mail: 
 
KYRGYZINSTRAKH 
Chuy Prospekti 219, 
Bishkek, 720001 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-219554, 219924, 219944 
Fax: +996-312-219554, 219944, 610098 
http://kyrgyzinstrakh.online.kg 
E-mail: kinstrakh@infotel.kg 
– Gul’chi Kochosu 5, 
Osh, 714000 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3222-36172, 55616 
Fax: +996-3222- 
E-mail:  
 



KYRGYZ RESPUBLIKASYNYN SOODA ENER–JAY PALATASY 
(Chamber of Commerce and Industry of Kyrgyz Republic) 
Kiev Kochosu 107, 
Bishkek, 720001 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-210565, 210573 
Fax: +996-312-210575 
http://www.cci.kg, www.ihk-kg.de 
E-mail: info@cci.kg, cci-kr@totel.kg 

– JALALABAT FILIAL 

Moskva Kochosu 62, 
Jalalabat, 715600 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3722-55790 
Fax: +996-3722- 
E-mail:  
– KYRGYZEKSPERTIZA–YUG 
Jim Kochosu 5, Kv. 1/2, 
Osh, 714000 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3222-36256, 36596, 73373, 73440 
Fax: +996-3222-36596 
E-mail:  
 
KYRGYZSTANDART 
Panfilov Kochosu 197, 
Bishkek, 720040 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-227884, 263125, 264862, 626870 
Fax: +996-312-264708, 661367 
http://www.kmc.bishkek.gov.kg 
E-mail: gost@kmc.bishkek.gov.kg, nism@nism.gov.kg 
– JALALABAT CSM 
Pirogov Kochosu 20, 
Jalalabat, 715600 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3722-50246, 52262 
Fax: +996-3722- 
E-mail: 
– OSH CSM 
Zaynabetdinov Kochosu 106, 
Osh, 714000 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3222-36685, 38534, 56765 
Fax: +996-3222-56063, 56794 
E-mail: 
 
KYRGYZ TEMIR JOLU 
(Kyrgyz Railway) 
Lev Tolstoy Kochosu 83, 
Bishkek, 720009 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-253054, 253901, 651441 
Fax: +996-312-245514, 245642, 253518, 650690, 651441 
http://www.mtk.bishkek.gov.kg/UKGD.html 
E-mail: asoup@imfiko.bishkek.su 
– PODOTDEL YUZHNOGO UCHASTKA 
Toktogul Kochosu 7, 2

nd
 Floor, 

Jalalabat, 715600 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3722-50212, 54109 
Fax: +996-3722-50212 
E-mail: 
 
LONDON BISHKEK INSURANCE COMPANY 
Mir Prospekti 80, 
Bishkek, 720 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-541373, 541591 
Fax: +996-312-542511 
http://www.lonbish.com.kg 
E-mail: admin@lonbish.com.kg 

 
M&M KYRGYZSTAN LTD 
Isanov Kochosu 42, Z. 64, 
Bishkek, 720017 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-213734 
Fax: +996-312-213736 
http://www.mumnet.com 
E-mail: mumkgbi@mumnet.com 
 
NIKA–TRANS LTD 
Toktogul Kochosu 26, 
Jalalabat, 715600 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3722-50248, 50360 
Fax: +996-3722-50248 
http:// 
E-mail: 
 
RAILTRANS 
Lev Tolstoy Kochosu 210, 3

rd
 Floor, Office 16-17, 

Bishkek, 720009 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-256731, 256866 
Fax: +996-312-256731 
http:// 
E-mail: 
 
RAILTRANSIT 
Lev Tolstoy Kochosu 59, Kv. 23, 
Bishkek, 720009 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-650146, 650147, 651514, 652896 
Fax: +996-312-650146 
http:// 
E-mail: rail@elcat.kg 
 
SHOSHTRANS–OSH 
Lenin Kochosu 335, Kv. 7, 
Osh, 714000 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3222-20485, 22492 
Fax: +996-3222-20485 
http:// 
E-mail: 
 
STATE CUSTOMS INSPECTION 
Baytik Batir Kochosu 4A, 
Bishkek, 720020 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-312-479601, 479802, 510651 
Fax: +996-312-479112, 479332 
http:// 
E-mail: customs@bishkek.gov.kg 
– JALALABAT BAJYSY 
Lenin Kochosu, 
Jalalabat, 715600 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3722-51020, 51401, 51838 
Fax: +996-3722-51020 
http:// 
E-mail: 
– OSH BIRIKKEN BAJYSY 
Leninabad Kochosu 6, 
Osh, 714018 KYRGYZSTAN 
Tel.: +996-3222-56204, 56588, 74714 
Fax: +996-3222-55696 
http:// 
E-mail: osh.customs@bishkek.gov.kg

 
 
ЛАТВИЯ 

 
Латвия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 10 Февраля 1999. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 



 

Развитие Ситуации В Латвии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1986 / 87    14 000    

1987 / 88    14 000    

1988 / 89    14 000    

1989 / 90    14 000    

1990 / 91    13 000  13 000  

1991 / 92    12 000  12 000 2 000 

1992 / 93    6 000  6 000 2 000 

1993 / 94    3 000 4 000 2 000 2 000 

1994 / 95    5 000 30 000 55 000 22 000 

1995 / 96    5 000 11 000 9 000 15 000 

1996 / 97    6 000 10 000 6 000 5 000 

1997 / 98    6 000  2 000 1 000 

1998 / 99    6 000  6 000 1 000 

1999 / 00    4 000  3 000 1 000 

2000 / 01    4 000  4 000 1 000 

2001 / 02    4 000  4 000 1 000 

2002 / 03    4 000  4 000 1 000 

2003 / 04    4 000  4 000 1 000 

2004 / 05    3 000  3 000 1 000 

2005 / 06    3 000  3 000 1 000 

2006 / 07    2 000  2 000 1 000 

2007 / 08    2 000  2 000 0 

2008 / 09    0   0 

2009 / 10    0  0 0 

2010 / 11    0  0 0 

2011 / 12    0  0 0 

2012 / 13    1 000  1 000 0 

2013 / 14    0 0 0 0 

2014 / 15    0  0 0 

2015 / 16    1 000 0 1 000 0 

2016 / 17    0 0 0 0 

2017 / 18    0 0 0 0 

2018 / 19    200 60 260 0 

2019 / 20    200 60 260 0 

2020 / 21    200 60 260 0 

2021 / 22    200 60 260 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
LATVIA 
THE REPUBLIC OF LATVIA (officially) 

ISO Code:  LV/LVA/428 
Territory:   64 589 km

2
 (24 938 sq. miles) 

Population:  1 957 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Riga 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Latvian is the official language. Russian is also widely spoken. English and German may also be 
understood. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor 
Day, variable (second Sunday of May) – Mother’s Day, June 23 – Ligo Day, June 24 – St John’s Day (The Summer Solstice), 
November 18 – Proclamation Day Of The Republic Of Latvia (1918), December 24 – Christmas Eve, December 25 – Christmas Day, 
December 26 – Boxing Day, December 31 – New Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.mk.gov.lv, www.president.lv 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ALPA CENTRUMS 
Eglaines Iela 1, 
Riga, LV-1057 LATVIA 
Tel.: +371-67780600/9, 67780611/2, 67780632 
Fax: +371-67780601, 67780630, 67780655 
http://www.alpa.lv 
E-mail: contact@alpa.lv 

 
CARGO CONTROL LTD 
Birztalu Iela 4, 
Riga, LV-1015 LATVIA 
Tel.: +371-67353715, 67508539, 67508546 
Fax: +371-67351515, 67508545 
http://www.carcon.com 

E-mail: info@carcon.lv, dmitry@carcon.lv 
 
CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Brivibas Bulvaris 21, 
Riga, LV-1849 LATVIA 
Tel.: +371-67225595, 67332205, 67333228 
Fax: +371-67332276, 67820092 
http://www.chamber.lv 
E-mail: info@chamber.lv 
 
DTM SERVICE 
Buļļu Iela 43-45, 
Riga, LV- LATVIA 
Tel.: +371-67441715 



Fax: +371-67400143, 67400519 
http:// 
E-mail: proteks@mailbox.neonet.lv 
 
FERROTRANS CO LTD 
Dzintaru Iela 22/8, 
Ventspils, LV-3602 LATVIA 
Tel.: +371-63607122, 63607123, 63668917, 63668921 
Fax: +371-63680401, 63681100 
http://www.ferrotrans.lv 
E-mail: olegz@ferrotrans.lv 
 
FREE PORT OF RIGA 
Rīgas Brīvostā, Kolpak Iela 12, 
Riga, LV-1050 LATVIA 
Tel.: +371-67030800 
Fax: +371-67030835 
http://www.rop.lv 
E-mail: rop@mail.rop.lv 
 
HANZA MARITIME AGENCY LTD 
Dzirnavu Iela 140, 5

th
 Floor, Office 515, 

Riga, LV-1050 LATVIA 
Tel.: +371-67212140, 67212519, 67320211-7, 67830058 
Fax: +371-67820083, 67830062 
http://www.hanza.lv 
E-mail: alexandr@multinet.rbils.lv, hanzafwd@latnet.lv 
 
KELK 
Rankas Iela 4, 
Riga, LV-1005 LATVIA 
Tel.: +371-67381324, 67381398, 67381892 
Fax: +371-67381324, 67381398 
http:// 
E-mail: kelk@mail.versia.lv 
 
KOMPASS TRANSITS 
Maza Iela 13, 2

nd
 Floor, 

Riga, LV-1050 LATVIA 
Tel.: +371-67210797, 67210798 
Fax: +371-67210802, 67212601, 67221172 
http://www.kompass-tranzits.com 
E-mail: ncotton@mailbox.riga.lv 
 
KOMPASS UN PARTNIERI 
Rencenu Iela 29, 
Riga, LV-10 LATVIA 
Tel.: +371-67211471, 67239276 
Fax: +371-67225565, 67239276 
http:// 
E-mail: kompass.partneri@mailbox.riga.lv 
 
LATTRANSRAIL 
Eglaines Iela 1, 
Riga, LV-1057 LATVIA 
Tel.: +371-67093628, 67093636, 67093641, 67093643 
Fax: +371-67093645 
http://www.transrail.lv 
E-mail: lat@transrail.lv 
 
LATVIAN SHIPPING LINES 
Citadeles Iela 2, 
Riga, LV-1010 LATVIA 
Tel.: +371-67322241, 67326450 
Fax: +371-67321549 
http:// 
E-mail: lsl@latnet.lv 
 
LATVIJAS DZELZCELS 
(Latvian Railways) 
Gogol Iela 3, 

Riga, LV-1547 LATVIA 
Tel.: +371-22234401, 25834208, 25834940, 67234940 
Fax: +371-67229556, 67234327, 67820231 
http://www.ldz.lv 
E-mail: info@ldz.lv 
 
LIEPAJA TRANS STORAGE 
Brivibas Iela 123, 2nd Floor, 
Liepaja, LV-3417 LATVIA 
Tel.: +371-63424767, 63424817, 63486363, 63486369 
Fax: +371-63424956, 63486349 
http:// 
E-mail: lts@mail.anet.lv 
 
M&M (MILITZER AND MUENCH) 
c/o TRANSTERMINAL 
Piedrujas Iela 7, 
Riga, LV-1073 LATVIA 
Tel.: +371-67112582 
Fax: +371-67112548 
http://www.mumnet.com 
E-mail: tts@delfi.lv 
 
MAERSK–SEALAND 
Elizabetes Iela 85A, 2

nd
 Floor, 

Riga, LV-1011 LATVIA 
Tel.: +371-67096900, 67096920, 67287702 
Fax: +371-67096909, 67286268 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: rixadm@maersk.com 
 
MAN–TESS LTD 
Tvaika Iela 7A, 
Riga, LV-1005 LATVIA 
Tel.: +371-67029100, 67029120, 67029161 
Fax: +371-67029115, 67029121 
http://www.man-tess.lv 
E-mail: ofiss@man-tess.lv 
 
MONO LTD 
Lubānas Iela 84/86, 3rd Floor, 
Riga, LV-1021 LATVIA 
Tel.: +371-67113477, 67139706 
Fax: +371-67248732 
http://www.mono.lv, www.monotransporte.lv 
E-mail: trofimov@mono.lv 
 
OOCL 
c/o LSA TRANSPORT 
Pulkvezha Briezha Iela 8, Office 6, 
Riga, LV-1010 LATVIA 
Tel.: +371-67331531 
Fax: +371-67830163 
http://www.oocl.com 
E-mail:  
 
PLANT QUARANTINE DEPARTMENT 
Pulkveza Brieza Iela 17, 
Riga, LV-1010 LATVIA 
Tel.: +371-67323679 
Fax: +371-67323679 
http:// 
E-mail:  
 
RIGA COMMERCIAL PORT 
Katrinas Iela 5A, 
Riga, LV-1227 LATVIA 
Tel.: +371-67329224, 67329402, 67329536 
Fax: +371-67321591, 67830215 
http://www.rto.lv 
E-mail: rto@mail.bkc.lv 
 



SGS LATVIA LIMITED 
HEADQUARTERS 
Katrinas Dambis 26/5, 
Riga, LV-1045 LATVIA 
Tel.: +371-67326163, 67338326, 67338358, 67338859 
Fax: +371-67326164, 67338327 
http://www.lv.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: lv.riga@sgs.com 
– O. Kalpaka Iela 101A, 
Liepaja, LV-3417 LATVIA 
Tel.: +371-63424264 
Fax: +371-63424264 
http://www.lv.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  
– Lielais Prosp. 15, 
Ventspils, LV-3600 LATVIA 
Tel.: +371-63633046 
Fax: +371-63626334 
http://www.lv.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
SIGNALS–P, KF 
Rankas Iela 4, 
Riga, LV-1005 LATVIA 
Tel.: +371-67381705, 67381867, 67381892 
Fax: +371-67381878, 67381892 
http://www.signals.lv 
E-mail: signals@signals.lv 
 
SOVMORTRANS 
c/o JURZEME 
Gertrudes Iela 7, 
Riga, LV-1010 LATVIA 
Tel.: +371-67313311, 67313361 
Fax: +371-67313361 
http://www.sovmortrans.com 
E-mail: jurzeme@mailbox.riga.lv 
 
STATE’S PLANT PROTECTION STATION 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Republic Square 2, 
Riga, LV-1981 LATVIA 
Tel.: +371-29346598 
Fax: +371-29346598 
http:// 
E-mail:  
 
TILTS BALTIJA 
Spilves Iela 8, 
Riga, LV-1055 LATVIA 
Tel.: +371-67472247, 67473714, 67473715 
Fax: +371-67472222, 67473713 
http://www.tiltsbaltija.com 
E-mail: tilts@mailbox.riga.lv 
 
TRANSCONTAINER 
Skaistkaines Iela 1, 
Riga, LV-1004 LATVIA 
Tel.: +371-67617082, 67620467, 67627335, 67627393, 67627411 
Fax: +371-67627017, 67686801 
http:// 

E-mail:  
 
UZBALT TRANS 
Kr. Valdemara Iela 63, 
Riga, LV-1142 LATVIA 
Tel.: +371-67025140, 67025160 
Fax: +371-67025196 
http:// 
E-mail: marinam@bta.lv, aleksandrs.j@bta.lv 
 
VALSTS IEŅĒMUMU DIENESTS GALVENĀ MUITAS 
PĀRVALDE (National Customs Board of the State Revenue 
Service) 
Kr. Valdemara Iela 1A, 
Riga, LV-1050 LATVIA 
Tel.: +371-67507252, 67507253, 67507254 
Fax: +371-67507260 
http://www.vid.gov.lv 
E-mail: konsultacija@dep.vid.gov.lv 
 
VENTSPILS COMMERCIAL PORT 
Dzintaru Iela 20A, 
Ventspils, LV-3602 LATVIA 
Tel.: +371-63668701, 63668727, 63668778 
Fax: +371-63668771, 63668870, 63680401 
http://www.vcp.lv 
E-mail: zaf@vcp.lv, vcp@vto.lv 
 
VENTSPILS FORWARDING AGENCY 
Dzintaru Iela 7, 
Ventspils, LV-3602 LATVIA 
Tel.: +371-63622438 
Fax: +371-63622906 
http:// 
E-mail:  
 
VOLLERS RIGA LTD 
Rigas Rajons, P/N Saurieši, 
Riga, LV-2132 LATVIA 
Tel.: +371-67956206, 67956605 
Fax: +371-67957125 
http://www.vollers.com 
E-mail: vollersriga@parks.lv, riga@vollers.com 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (BALTIC) LTD (WIS) 
Vangazu Iela 22, 
Riga, LV-1024 LATVIA 
Tel.: +371-67521319, 67523053, 67523055, 67552445 
Fax: +371-67521329, 67554755 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: ltv-management@wakefieldinspection.com, wisbaltic@wisbaltic.lv 

 
WEESA 
Jurkalnes Iela 5, 
Jurmala, LV-2011 LATVIA 
Tel.: +371-67732011, 67732057, 67732730 
Fax: +371-67732100 
http://www.weesa-bass.lv 
E-mail: weesa-bass@weesa-bass.lv

 
 
ЛИТВА 

 
Литва является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 31 Мая 2001. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Литве По Сезонам 
 



Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1986 / 87    29 000    

1987 / 88    27 000    

1988 / 89    28 000    

1989 / 90    24 000    

1990 / 91    22 000    

1991 / 92    14 000  14 000 3 000 

1992 / 93    18 000  18 000 3 000 

1993 / 94    10 000  10 000 3 000 

1994 / 95    9 000 10 000 23 000 7 000 

1995 / 96    9 000 10 000 19 000 7 000 

1996 / 97    10 000 5 000 15 000 7 000 

1997 / 98    12 000 5 000 17 000 7 000 

1998 / 99    16 000  13 000 4 000 

1999 / 00    13 000  13 000 4 000 

2000 / 01    12 000  11 000 4 000 

2001 / 02    9 000  9 000 4 000 

2002 / 03    9 000  9 000 4 000 

2003 / 04    5 000  3 000 2 000 

2004 / 05    4 000  4 000 2 000 

2005 / 06    4 000  4 000 2 000 

2006 / 07    3 000  2 000 1 000 

2007 / 08    1 000  0 0 

2008 / 09    0  0 0 

2009 / 10    0  0 0 

2010 / 11    0  0 0 

2011 / 12    0  0 0 

2012 / 13    0  0 0 

2013 / 14       0 

2014 / 15     0 0 0 

2015 / 16       0 

2016 / 17       0 

2017 / 18       0 

2018 / 19       0 

2019 / 20       0 

2020 / 21       0 

2021 / 22       0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
LITHUANIA 
THE REPUBLIC OF LITHUANIA (officially) 

ISO Code:  LT/LTU/440 
Territory:   65 300 km

2
 (25 212 sq. miles) 

Population:  2 850 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Vilnius 
National Currency: Litas (ISO Code: LTL/440), LTL1=100Centas 
 Notes:  10, 20, 50 Litai. 100, 200, 500 Litu. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Centai. 1, 2, 5 Litai. 
Language:  Lithuanian is the official language. Polish, Russian are also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 13 – Day Of Defenders Of Freedom, February 16 – Independence 
Day, March 11 – Restoration Of Lithuania’s Statehood, variable (March/April) – Easter, May 01 – Labor Day, variable (first Sunday of 
May) – Mother’s Day, July 06 – State Day (Crowning Of Lithuanian King Mindaugas), August 15 – Assumption Day, November 01 – All 
Saints’ Day, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.lrvk.lt, www.president.lt, www.lrs.lt 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIATION OF LITHUANIAN CHAMBERS OF COMMERCE 
AND INDUSTRY 
J. Tumo-Vaižganto 9/1-63A, 
LT-01108 Vilnius, LITHUANIA 
Tel.: +370-5-2612102 
Fax: +370-5-2612112 
http://www.lithuaniachambers.lt, www.chambers.lt 
E-mail: info@chambers.lt 

 
ASTROS KLAIPEDA 
I. Kanto Gatve 16-1 / Yanonio Gatve 19-1, 
LT-5800 Klaipeda, LITHUANIA 
Tel.: +370-46-311792, 311793 
Fax: +370-46-311857 
http://www.ahlers.com 
E-mail: germe@klaipeda.omnitel.net 

 

LIETUVOS GELEŽINKELIAI 
(Lithuanian Railways) 
Mindaugo Gatve 12, 
LT-03603 Vilnius, LITHUANIA 
Tel.: +370-5-2236632, 2692038, 2692820, 2693301 (Cargo) 
Fax: +370-5-2692128, 2692260, 2692719 (Cargo) 
http://www.litrail.lt 
E-mail: info@litrail.lt, cargo@litrail.lt 

 
M&M FORTRANSAS 
Dubysos Gatve 31A, 
LT-5800 Klaipeda, LITHUANIA 
Tel.: +370-46-341384 
Fax: +370-46-340939 
http://www.mumnet.com 
E-mail: mumltkl@mumnet.com 

 



MUITINES DEPARTAMENTAS 
(Customs Department of Lithuania) 
A. Jaksto 1/25, 
LT-2600 Vilnius, LITHUANIA 
Tel.: +370-5-2226415 
Fax: +370-5-2224948 
http://www.cust.lt 
E-mail:  

 
OOCL 
c/o LITHUANIAN MARITIME AGENCY 
I. Kanto Gatve 9, 
LT-5800 Klaipeda, LITHUANIA 
Tel.: +370-46-310557 
Fax: +370-46-310558 
http://www.oocl.com 
E-mail:  

 
PLANT PROTECTION SERVICE 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Gedimino Pr. 19, 
LT-2025 Vilnius, LITHUANIA 
Tel.: +370-5-2625438 
Fax: +370-5-2224440, 2620420 
http:// 
E-mail:  
 
SGS KLAIPEDA LTD 
HEADQUARTERS 

Silutes Pl. 119, 
LT-5800 Klaipeda, LITHUANIA 
Tel.: +370-46-320770 
Fax: +370-46-320771 
http://www.sgs.com 
E-mail: eugene.tarachovskiy@sgs.com 
– Naugarduko Gatve 91-314, 
Vilnius, LT-2600 LITHUANIA 
Tel.: +370-52-337709 
Fax: +370-52-136370 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
TRANSRAIL KLAIPEDA 
Lepu Gatve 49, 
LT-5800 Klaipeda, LITHUANIA 
Tel.: +370-46-314769, 314770 
Fax: +370-46-216063, 314767 
http://www.transrail.com 
E-mail:  

 
VALSTYBINE AUGALU APSAUGOS TARNYBA 
(State Plant Protection Service) 
Pelesov Gatve 85, 
LT-2014 Vilnius, LITHUANIA 
Tel.: +370-5-2624925, 2624940 
Fax: +370-5- 
http://www.vaat.lt 
E-mail: 

 
 
МАРОККО 

 
Марокко является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 17 Июня 1987. 
 

 

Развитие Ситуации В Марокко По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1940 / 41   0     

1941 / 42   0     

1942 / 43   0     

1943 / 44   0     

1944 / 45   0     

1945 / 46   1 000  1 000   

1946 / 47   0  0   

1947 / 48   0 1 000  0  

1948 / 49   0 1 000  2 000  

1949 / 50   1 000 1 000 0 1 000  

1950 / 51   0 2 000 0 1 000  

1951 / 52   0 2 000 0 2 000  

1952 / 53   1 000 2 000 1 000 2 000  

1953 / 54   1 000 3 000 1 000 2 000  

1954 / 55   1 000 2 000 1 000 2 000  

1955 / 56   2 000 2 000 2 000 2 000  

1956 / 57   2 000 2 000 2 000 3 000  

1957 / 58   2 000 2 000 2 000 2 000  

1958 / 59   2 000 3 000 2 000 3 000  

1959 / 60   2 000 3 000 2 000 3 000  

1960 / 61   2 000 3 000 2 000 3 000  

1961 / 62 9 000 342 3 000 3 000 3 000 4 000  

1962 / 63 13 000 353 5 000 4 000 4 000 3 000  

1963 / 64 13 000 408 5 000 5 000 5 000 4 000 1 000 

1964 / 65 17 000 487 8 000 5 000 7 000 5 000 2 000 

1965 / 66 21 000 475 10 000 8 000 5 000 5 000 3 000 

1966 / 67 21 000 341 7 000 7 000 9 000 7 000 2 000 

1967 / 68 18 000 299 5 000 8 000 5 000 8 000 2 000 

1968 / 69 14 000 461 7 000 8 000 7 000 8 000 2 000 

1969 / 70 18 000 371 7 000 7 000 6 000 7 000 2 000 

1970 / 71 20 000 307 6 000 8 000 5 000 6 000 2 000 

1971 / 72 17 000 512 9 000 10 000 6 000 8 000 3 000 

1972 / 73 16 000 538 9 000 10 000 9 000 8 000 2 000 

1973 / 74 16 000 363 6 000 12 000 3 000 9 000 1 000 

1974 / 75 17 000 294 5 000 13 000 2 000 11 000 4 000 



1975 / 76 12 000 417 5 000 12 000 4 000 12 000 1 000 

1976 / 77 18 000 389 7 000 11 000 3 000 8 000 3 000 

1977 / 78 18 000 278 5 000 11 000 4 000 10 000 3 000 

1978 / 79 8 000 500 4 000 12 000 2 000 12 000 4 000 

1979 / 80 8 000 625 5 000 14 000 2 000 11 000 4 000 

1980 / 81 13 000 538 7 000 10 000 6 000 8 000 3 000 

1981 / 82 11 000 538 6 000 17 000 0 12 000 4 000 

1982 / 83 11 000 621 7 000 20 000  14 000 4 000 

1983 / 84 11 000 766 8 000 18 000  13 000 7 000 

1984 / 85 10 000 403 4 000 21 000  15 000 5 000 

1985 / 86 13 000 555 7 000 24 000  19 000 8 000 

1986 / 87 14 000 599 8 000 29 000 1 000 23 000 10 000 

1987 / 88 15 000 722 11 000 28 000 5 000 21 000 9 000 

1988 / 89 18 000 501 9 000 30 000 8 000 29 000 4 000 

1989 / 90 15 000 640 10 000 34 000 1 000 31 000 10 000 

1990 / 91 18 000 382 7 000 35 000 3 000 38 000 17 000 

1991 / 92 12 000 631 7 000 48 000 0 42 000 18 000 

1992 / 93 4 000 440 2 000 44 000 2 000 37 000 12 000 

1993 / 94 1 000 429 0 46 000 1 000 46 000 11 000 

1994 / 95 2 000 590 1 000 45 000 0 42 000 8 000 

1995 / 96 0 535 0 46 000  46 000 9 000 

1996 / 97 2 000 500 1 000 46 000  45 000 9 000 

1997 / 98 2 000 500 1 000 47 000  46 000 9 000 

1998 / 99 2 000 511 1 000 47 000  46 000 9 000 

1999 / 00 2 000 527 1 000 47 000  46 000 9 000 

2000 / 01 1 000 515 1 000 43 000  42 000 9 000 

2001 / 02    43 000  44 000 10 000 

2002 / 03    36 000 0 34 000 8 000 

2003 / 04    32 000 0 32 000 7 000 

2004 / 05    31 000 0 31 000 7 000 

2005 / 06    34 000 0 37 000 10 000 

2006 / 07    35 000 0 34 000 9 000 

2007 / 08    38 000  39 000 10 000 

2008 / 09    34 000  33 000 9 000 

2009 / 10    34 000  33 000 7 000 

2010 / 11    36 000  36 000 8 000 

2011 / 12    36 000  36 000 8 000 

2012 / 13    36 000  32 000 4 000 

2013 / 14    34 000  34 000 4 000 

2014 / 15    36 000  37 000 6 000 

2015 / 16    16 000  14 000 4 000 

2016 / 17    11 000  10 000 3 000 

2017 / 18    8 000  8 000 3 000 

2018 / 19    6 000  6 000 1 000 

2019 / 20    6 000  6 000 2 000 

2020 / 21    6 000  5 000 2 000 

2021 / 22    5 000  5 000 3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MOROCCO (MAROC) 
THE KINGDOM OF MOROCCO (officially) 

ISO Code:  MA/MAR/504 
Territory:   725 730 km

2
 (280 117 sq. miles) 

Population:  34 616 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Rabat 
National Currency: Dirham (ISO Code: MAD/504), MAD1=100Centimes 
 Notes:  10, 20, 50, 100, 200 Dirhams. 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50 Centimes. 1/2, 1, 5, 10 Dirhams. 
Language:  Arabic is the official language. Berber is spoken by a large minority. French is widely spoken throughout the 
country, except in the northern regions where Spanish is more predominant. English is also understood, particularly in the north and 
the main tourist areas. 
Electricity:  110/220V 50c AC, depending on age and location of building. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 11 – Manifesto Of Independence, variable (February) – Aid Al-Adha 
(Feast Of The Sacrifice), variable (March) – Fatih Mouharram (Muslim New Year), May 01 – Labor Day, variable (May) – Aid Al-Mawlid 
(Birthday Of The Prophet), July 30 – Anniversary Of The Accession Of His Majesty King Mohammed VI (Feast Of The Throne), August 
14 – Fete Oued Eddahab (Oued Eddahab Allegiance Day), August 20 – Revolution Du Roi Et Du Peuple (The King And The People’s 
Revolution Day), November 06 – Marche Verte (Anniversary Of The Green March), November 18 – Fete De L’Independence 
(Independence Day), variable (November) – Aid Al-Fitr (End Of Ramadan). Muslim festivals are timed according to local sightings of 
various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-
Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed 
during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr 
and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.maroc.ma, www.pm.gov.ma, www.maec.gov.ma 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

LA FEDERATION DES CHAMBRES DE COMMERCE ET 
INDUSTRIE 

6 Rue Erfoud, 
BP 218, 
Hassan, Rabat, MOROCCO 



Tel.: +212-37-767051, 767881 
Fax: +212-37-767076 
http://www.fccism.cci.ma 
E-mail: fccism@maghrebnet.net.ma 

 
SERVICE CENTRAL DE LA PROTECTION DES VEGETAUX 
MINISTERE DE L’AGRICULTURE ET LA REFORME AGRAIRE 
Avenue De La Victoire, 
BP 1308, 
Rabat, MOROCCO 
Tel.: +212-37-771547, 772302, 778573, 778709 
Fax: +212-37-772553 

http:// 
E-mail:  
 
SGS MAROC SA 
71 Avenue Des FAR, 
BP 15811 /  15812 / 13531, 
20000 Casablanca, MOROCCO 
Tel.: +212-2-2307491, 2316789 
Fax: +212-2-2316990 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.casablanca@sgs.com

 
 
МЕКСИКА 

 
Мексика является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 24 Августа 1986. 
 

 

Развитие Ситуации В Мексике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 / 14   
34 019 

150 000 кип 
    

1914 / 15   
28 350 

125 000 кип 
    

1915 / 16   
28 350 

125 000 кип 
    

1916 / 17   
31 752 

140 000 кип 
    

1917 / 18   
28 350 

125 000 кип 
    

        

1924 / 25   43 000     

1925 / 26   44 000     

1926 / 27   78 000  25 000   

1927 / 28   39 000  23 000   

1928 / 29   61 000  17 000   

1929 / 30   54 000  7 000   

1930 / 31   39 000  8 000   

1931 / 32   46 000  5 000   

1932 / 33   22 000  2 000   

1933 / 34   57 000  2 000   

1934 / 35   46 000  14 000   

1935 / 36   66 000 49 000 44 000   

1936 / 37   83 000 52 000 30 000   

1937 / 38   71 000 54 000 14 000   

1938 / 39   64 000 49 000 13 000   

1939 / 40   65 000 47 000 6 000   

1940 / 41   63 000 50 000 8 000   

1941 / 42   78 000 54 000 5 000   

1942 / 43   99 000 63 000 6 000   

1943 / 44   111 000 70 000 7 000   

1944 / 45   102 000 71 000 27 000   

1945 / 46 366 000 256 94 000 82 000 57 000  156 000 

1946 / 47 327 000 267 88 000 79 000 44 000  120 000 

1947 / 48 333 000 277 92 000 75 000 78 000  59 000 

1948 / 49 405 000 284 115 000 69 000 47 000  54 000 

1949 / 50 549 000 364 200 000 67 000 143 000  44 000 

1950 / 51 760 000 328 249 000 73 000 162 000  58 000 

1951 / 52 883 000 315 279 000 69 000 214 000  54 000 

1952 / 53 784 000 347 272 000 72 000 215 000  39 000 

1953 / 54 754 000 351 265 000 72 000 206 000  25 000 

1954 / 55 922 000 427 394 000 84 000 272 000  63 000 

1955 / 56 1 059 000 461 488 000 97 000 439 000  11 000 

1956 / 57 873 000 468 409 000 102 000 284 000  28 000 

1957 / 58 916 000 501 459 000 105 000 307 000  72 000 

1958 / 59 1 033 000 497 514 000 105 000 392 000  87 000 

1959 / 60 754 000 479 361 000 106 000 283 000  59 000 

1960 / 61 904 000 505 456 000 109 000 349 000  62 000 

1961 / 62 798 000 543 433 000 111 000 324 000  60 000 

1962 / 63 833 000 627 523 000 112 000 411 000  59 000 

1963 / 64 789 000 576 454 000 122 000 309 000  80 000 

1964 / 65 786 000 658 517 000 130 000 349 000 0 117 000 

1965 / 66 793 000 715 567 000 141 000 459 000 0 83 000 

1966 / 67 701 000 693 486 000 145 000 300 000 0 121 000 

1967 / 68 689 000 629 434 000 154 000 267 000 0 130 000 



1968 / 69 723 000 735 531 000 148 000 352 000 0 158 000 

1969 / 70 524 000 724 379 000 148 000 265 000 1 000 124 000 

1970 / 71 403 000 775 312 000 146 000 164 000 1 000 124 000 

1971 / 72 459 000 810 372 000 163 000 196 000  134 000 

1972 / 73 500 000 772 386 000 174 000 186 000 0 158 000 

1973 / 74 421 000 773 325 000 180 000 160 000 0 141 000 

1974 / 75 567 000 852 484 000 178 000 207 000  238 000 

1975 / 76 226 000 874 197 000 181 000 107 000  147 000 

1976 / 77 239 000 947 227 000 165 000 113 000  96 000 

1977 / 78 390 000 905 353 000 160 000 154 000  135 000 

1978 / 79 344 000 988 340 000 165 000 211 000  99 000 

1979 / 80 372 000 882 328 000 165 000 198 000  64 000 

1980 / 81 355 000 995 353 000 165 000 175 000  43 000 

1981 / 82 350 000 896 314 000 154 000 165 000  37 000 

1982 / 83 191 000 959 183 000 137 000 78 000 2 000 7 000 

1983 / 84 253 000 893 226 000 115 000 99 000 2 000 20 000 

1984 / 85 312 000 775 242 000 121 000 125 000  27 000 

1985 / 86 204 000 1 079 220 000 138 000 97 000  12 000 

1986 / 87 150 000 926 139 000 120 000 48 000 20 000 22 000 

1987 / 88 230 000 970 223 000 149 000 79 000 13 000 20 000 

1988 / 89 255 000 1 210 308 000 169 000 122 000 9 000 45 000 

1989 / 90 188 000 889 167 000 164 000 46 000 30 000 33 000 

1990 / 91 231 000 758 175 000 170 000 51 000 43 000 26 000 

1991 / 92 251 000 713 179 000 176 000 55 000 48 000 21 000 

1992 / 93 43 000 697 30 000 179 000 5 000 153 000 20 000 

1993 / 94 33 000 719 24 000 187 000 7 000 175 000 23 000 

1994 / 95 156 000 638 99 000 191 000 43 000 128 000 17 000 

1995 / 96 318 000 667 212 000 239 000 102 000 151 000 40 000 

1996 / 97 246 000 954 235 000 344 000 100 000 207 000 37 000 

1997 / 98 201 000 1 042 209 000 440 000 75 000 335 000 67 000 

1998 / 99 237 000 924 219 000 484 000 44 000 308 000 65 000 

1999 / 00 151 000 893 135 000 525 000 39 000 404 000 41 000 

2000 / 01 72 000 1 008 72 000 435 000 21 000 410 000 66 000 

2001 / 02 80 000 1 152 92 000 450 000 19 000 450 000 138 000 

2002 / 03 42 000 1 077 45 000 460 000 16 000 507 000 215 000 

2003 / 04 62 000 1 093 68 000 435 000 27 000 405 000 227 000 

2004 / 05 105 000 1 312 138 000 455 000 38 000 401 000 272 000 

2005 / 06 127 000 1 088 138 000 455 000 60 000 386 000 281 000 

2006 / 07 114 000 1 247 142 000 457 000 40 000 295 000 221 000 

2007 / 08 103 000 1 330 137 000 435 000 48 000 333 000 208 000 

2008 / 09 101 000 1 235 125 000 410 000 38 000 285 000 170 000 

2009 / 10 69 000 1 313 90 000 420 000 20 000 305 000 125 000 

2010 / 11 116 000 1 357 157 000 390 000 47 000 283 000 128 000 

2011 / 12 195 000 1 407 274 000 390 000 74 000 221 000 159 000 

2012 / 13 153 000 1 511 231 000 398 000 49 000 215 000 157 000 

2013 / 14 119 000 1 625 193 000 406 000 29 000 223 000 138 000 

2014 / 15 182 000 1 575 287 000 410 000 36 000 211 000 189 000 

2015 / 16 132 000 1 552 205 000 418 000 31 000 222 000 168 000 

2016 / 17 104 000 1 573 164 000 387 000 28 000 225 000 141 000 

2017 / 18 212 000 1 580 335 000 435 000 71 000 212 000 182 000 

2018 / 19 245 000 1 692 414 000 440 000 113 000 183 000 226 000 

2019 / 20 223 000 1 650 368 000 440 000 144 000 129 000 138 000 

2020 / 21 145 000 1 584 229 000 297 000 100 000 128 000 98 000 

2021 / 22 145 000 1 592 231 000 303 000 100 000 171 000 98 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезонов 1913/14–1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то 
время нетто весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
 
MEXICO 
THE UNITED MEXICAN STATES (officially) 

ISO Code:  MX/MEX/484 
Territory:   1 967 183 km

2
 (759 534 sq. miles) 

Population:  127 928 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Mexico City (Ciudad de Mexico) 
National Currency: Nuevo Peso (ISO Code: MXN/484) MXN1=100Centavos 
 Notes:  0.02 (20 Veinte Pesos), 0.05 (50 Cincuenta Pesos), 0.10 (100 Cien Pesos), 0.50 (500 Quinientos Pesos), 1 
(1000 Un Mil Pesos), 2 (2000 Dos Mil Pesos), 5 (5000 Cinco Mil Pesos), 10 (10000 Diez Mil Pesos), 20 (20000 Veinte Mil Pesos), 50 
(50000 Cincuenta Mil Pesos), 100 (100000 Cien Mil Pesos), 100, 200, 500 Nuevos Pesos. 
 Coins:  5, 10, 20, 50 Centavos. 1, 2, 5, 10, 20 Nuevo Peso. 
Language:  Spanish is the official language. English is widely spoken. 
Electricity:  110V 60c AC. United States-type flat 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 05 – Constitution Day, March 21 – Birthday Of Benito Juarez, 
variable (March/April) – Maundy Thursday and Good Friday, May 01 – Labor Day, May 05 – Anniversary Of Battle Of Puebla, 
September 16 – Independence Day (1810), October 12 – Columbus Day, November 01 – All Saints’ Day, November 02 – All Souls’ 
Day (Day Of The Dead), November 20 – Anniversary Of The Revolution Of 1910, December 12 – Day Of Our Lady Of Guadalupe, 
December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.gob.mx, www.mexico.gob.mx, www.presidencia.gob.mx, www.mexonline.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 



CÁMARA NACIONAL DE LA INDUSTRIA TEXTIL (CANAINTEX) 
Plinio 220, Colonia Los Morales, Chapultepec, 
11510 Mexico DF, MEXICO 
Tel.: +52-55-52808637 
Fax: +52-55-52803973 
http://www.canaintex.org.mx 
E-mail: info@canaintex.org.mx, sistemas@canaintex.org.mx 

 
CONFEDERACION DE CÁMARAS NACIONALES DE 
COMERCIO, SERVICIOS Y TURISMO 
3

rd
 Floor, Balderas 144, Juarez, 

06600 Mexico DF, MEXICO 
Tel.: +52-55-57090786, 57229300 
Fax: +52-55-57229300 
http://www.canacored.com 
E-mail:  

 

DIRECCION GENERAL DE SANIDAD VEGETAL 
SECRETARIA DE AGRICULTURA Y RECURSOS HIDROULICOS 
Avenida Guillermo Pirez Valenzuela 127, Coyoacin 21, 
06600 Mexico DF, MEXICO 
Tel.: +52-55-5540512 
Fax: +52-55-5540529, 5546467 
http:// 
E-mail:  
 
SGS DE MEXICO SA 
Avenida Ingenieros Militares 85, 5 Piso, Col. Argentina Poniente, 
Apartado Postal 3-bis, Administracion De Correos No. 1, 
06000 Mexico DF, MEXICO 
Tel.: +52-55-53872100 
Fax: +52-55-53872170, 55769770 
http://www.mx.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.mexico@sgs.com

 
 
МОЛДОВА 

 
Попытки организации возделывания Хлопчатника в этой стране предпринимались с 1950 по 1955, но затем все работы в этом 
направлении были свёрнуты с 1956, как и в России и Украине. 
 
Молдова является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 26 Июля 2001. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Молдове По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1950 / 51 83 000  
 
 

    

1951 / 52 30 200  
 
 

    

1952 / 53 50 700  
 
 

    

1953 / 54 –  
 
 

    

1954 / 55 10 000  
 
 

    

1955 / 56 9 800  
 
 

    

        

1986 / 87    39 000    

1987 / 88    37 000    

1988 / 89    38 000    

1989 / 90    38 000    

1990 / 91    36 000    

1991 / 92    32 000  31 000 4 000 

1992 / 93    25 000  25 000 4 000 

1993 / 94    2 000  1 000 3 000 

1994 / 95    2 000  2 000 2 000 

1995 / 96    2 000  2 000 2 000 

1996 / 97    3 000  3 000 2 000 

1997 / 98    3 000  3 000 2 000 

1998 / 99    3 000  3 000 2 000 

1999 / 00    3 000  3 000 2 000 

2000 / 01    3 000  3 000 2 000 

2001 / 02    3 000  3 000 2 000 

2002 / 03    3 000  3 000 2 000 

2003 / 04    3 000  2 000 1 000 

2004 / 05    3 000  3 000 1 000 

2005 / 06    3 000  3 000 1 000 

2006 / 07    3 000  3 000 1 000 

2007 / 08    3 000  3 000 1 000 

2008 / 09    2 000  2 000 1 000 

2009 / 10    2 000  2 000 1 000 

2010 / 11    2 000  2 000 1 000 

2011 / 12    2 000  2 000 1 000 

2012 / 13    2 000  2 000 1 000 

2013 / 14    2 000  2 000 1 000 

2014 / 15    2 000  2 000 1 000 

2015 / 16    2 000  2 000 1 000 

2016 / 17    2 000  2 000 1 000 

2017 / 18    2 000  2 000 1 000 



2018 / 19    2 000  2 000 1 000 

2019 / 20    2 000  2 000 1 000 

2020 / 21    2 000  2 000 1 000 

2021 / 22    2 000  2 000 1 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MOLDOVA 
THE REPUBLIC OF MOLDOVA (officially) 

ISO Code:  MD/MDA/498 
Territory:   33 700 km

2
 (13 012 sq. miles) 

Population:  4 068 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Chişinãu 
National Currency: Leu (ISO Code: MDL/498), MDL1=100Ban 
 Notes:  1, 5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000 Lei. 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50 Bani. 
Language:  Moldovan (virtually the same as Romanian) is the official language. Gagauz (Turkish dialect), Russian and 
Ukrainian are also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 07 – Orthodox Christmas Day, January 08 – Orthodox Christmas 
Holiday, March 08 – International Women’s Day, variable (April/May) – Orthodox Easter, April 19 – Memorial Day, May 01 – Labor Day, 
May 09 – Victory And Commemoration Day, May 10 – Victory And Commemoration Holiday, August 27 – Independence Day (1991), 
August 28 – Independence Holiday, August 31 – Limba Noastra (National Language Day). 
Web-site:  http://www.gov.md, www.moldova.md 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CAMERA DE COMERŢ ŞI INDUSTRIE A REPUBLICII 
MOLDOVA 
(Chamber of Commerce and Industry of the Republic of 
Moldova) 
Strada Ştefan cel Mare 151, 
MD-2004 Chişinău, MOLDOVA 
Tel.: +373-22-221552, 235332, 238770 
Fax: +373-22-234425, 241391, 241453 
http://www.chamber.md 
E-mail: camera@chamber.md, foreign@chamber.md 

 
INSPECTORATULUI PRINCIPAL DE STAT PENTRU 
CARANTINĂ FITOSANITARĂ 
Strada Ialoveni 100B, 
MD-2070 Chişinău, MOLDOVA 
Tel.: +373-22-225058, 233427, 233526 
Fax: +373-22-232368, 247363 
http:// 
E-mail:  

 
MINISTERUL AGRICULTURII ŞI INDUSTRIEL ALIMENTARE AL 
REPUBLICII MOLDOVA 
(Ministry of Agriculture and Food Industry of the Republic of 
Moldova) 
Ştefan cel Mare Boulevard 162, 
MD-2004 Chişinău, MOLDOVA 
Tel.: +373-22-232394, 233427 
Fax: +373-22-210072, 233427 
http://www.maia.gov.md 
E-mail: adm_maia@maia.gov.md 
 
SGS MOLDOVA SA 
Strada M. Eminescu 7, 
MD-2009 Chişinău, MOLDOVA 
Tel.: +373-22-212139, 221013, 221409, 228383 
Fax: +373-22-225066 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
НИДЕРЛАНДЫ 

 
Нидерланды являются членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 01 Января 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Нидерландах По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      35 000  

1927 / 28      40 000  

1928 / 29      41 000  

1929 / 30      45 000  

1930 / 31      43 000  

1931 / 32      46 000  

1932 / 33      33 000  

1933 / 34      36 000  

1934 / 35      37 000  

1935 / 36    48 000  44 000  

1936 / 37    54 000  59 000  

1937 / 38    57 000  52 000  

1938 / 39    57 000  52 000  

1939 / 40    56 000  50 000  

1940 / 41    8 000    

1941 / 42    2 000    

1942 / 43    1 000    

1943 / 44        

1944 / 45    0    



1945 / 46    25 000  30 000 10 000 

1946 / 47    40 000  47 000 17 000 

1947 / 48    48 000  45 000 13 000 

1948 / 49    54 000  52 000 11 000 

1949 / 50    61 000  71 000 22 000 

1950 / 51    65 000  59 000 16 000 

1951 / 52    58 000  53 000 11 000 

1952 / 53    64 000  65 000 12 000 

1953 / 54    70 000  74 000 15 000 

1954 / 55    73 000  75 000 17 000 

1955 / 56    73 000  73 000 17 000 

1956 / 57    74 000  83 000 25 000 

1957 / 58    72 000  69 000 20 000 

1958 / 59    72 000  69 000 18 000 

1959 / 60    78 000  88 000 25 000 

1960 / 61    82 000  84 000 26 000 

1961 / 62    78 000  74 000 22 000 

1962 / 63    78 000  77 000 20 000 

1963 / 64    76 000  86 000 26 000 

1964 / 65    77 000 4 000 78 000 23 000 

1965 / 66    71 000 10 000 77 000 19 000 

1966 / 67    67 000 23 000 89 000 17 000 

1967 / 68    62 000 19 000 81 000 17 000 

1968 / 69    62 000 3 000 62 000 14 000 

1969 / 70    59 000 0 58 000 13 000 

1970 / 71    55 000 2 000 61 000 17 000 

1971 / 72    52 000 1 000 47 000 12 000 

1972 / 73    47 000 2 000 50 000 13 000 

1973 / 74    46 000 1 000 43 000 10 000 

1974 / 75    37 000 0 36 000 9 000 

1975 / 76    32 000 1 000 34 000 10 000 

1976 / 77    34 000  31 000 7 000 

1977 / 78    27 000  24 000 3 000 

1978 / 79    22 000  26 000 7 000 

1979 / 80    22 000 1 000 22 000 6 000 

1980 / 81    17 000 0 15 000 3 000 

1981 / 82    15 000  15 000 3 000 

1982 / 83    17 000  17 000 3 000 

1983 / 84    11 000  10 000 2 000 

1984 / 85    10 000  10 000 2 000 

1985 / 86    12 000 0 12 000 2 000 

1986 / 87    11 000  10 000 1 000 

1987 / 88    9 000 0 9 000 1 000 

1988 / 89    7 000 0 7 000 1 000 

1989 / 90    6 000 0 6 000 1 000 

1990 / 91    4 000 0 4 000 1 000 

1991 / 92    3 000 0 3 000 0 

1992 / 93    4 000 0 4 000 0 

1993 / 94    5 000 0 5 000 0 

1994 / 95    3 000 0 3 000 0 

1995 / 96    3 000  3 000 0 

1996 / 97    3 000  3 000 0 

1997 / 98    3 000  3 000 0 

1998 / 99    3 000  3 000 0 

1999 / 00    4 000  4 000 0 

2000 / 01    5 000  5 000 1 000 

2001 / 02    6 000  6 000 1 000 

2002 / 03    3 000  3 000 1 000 

2003 / 04    3 000  3 000 0 

2004 / 05    2 000  2 000 0 

2005 / 06    2 000  2 000 0 

2006 / 07    3 000  3 000 0 

2007 / 08    4 000  4 000 0 

2008 / 09    4 000  5 000 0 

2009 / 10    5 000  5 000 0 

2010 / 11    5 000  5 000 0 

2011 / 12    5 000  5 000 0 

2012 / 13    5 000  5 000 0 

2013 / 14    5 000  5 000 0 

2014 / 15    5 000  5 000 0 

2015 / 16    4 000  4 000 0 

2016 / 17    4 000  4 000 0 

2017 / 18    4 000  4 000 0 

2018 / 19    3 000 0 3 000 0 

2019 / 20    3 000 0 3 000 0 

2020 / 21    3 000 0 3 000 0 

2021 / 22    3 000 0 3 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
THE NETHERLANDS 



THE KINGDOM OF THE NETHERLANDS (officially) 

ISO Code:  NL/NLD/528 
Territory:   41 864 km

2
 (16 164 sq. miles) 

Population:  16 955 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Amsterdam 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Dutch is the official language. English, French and German are also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Good Friday, Easter Monday, April 30 – Official 
Celebration Of The Birthday Of Her Majesty Queen Beatrix (civil service), May 05 – National Liberation Day (civil service), variable 
(May/June) – Ascension Day, variable (May/June, seven weeks after Easter) – Whit Monday, December 25 – Christmas Day, 
December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.government.nl, www.overheid.nl 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

COMMON FUND FOR COMMODITIES 
Stadhouderskade 55, 
PO Box 74656, 
NL-1070 BR Amsterdam, THE NETHERLANDS 
Tel.: +31-20-5754941, 5754949 
Fax: +31-20-6760231 
http://www.common-fund.org 
E-mail: managing.director@common-fund.org 

 
NEDERLANDSE SPOORWEGEN 
(The Netherlands Railways) 
PO Box 2372, 
NL-3500 GJ Utrecht, THE NETHERLANDS 
Tel.: +31-30- 
Fax: +31-30- 
http://www.ns.nl 
E-mail:  

 

PLANT PROTECTION SERVICE 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Geertjesweg 15, 
Postbus 9102, 
NL-6700 HC Wageningen, THE NETHERLANDS 
Tel.: +31-31-7496600 
Fax: +31-31-7421701 
http:// 
E-mail:  
 
SGS NEDERLAND BV 
Malledijk 18, 
PO Box 200, 
NL-3200 AE Spijkenisse, THE NETHERLANDS 
Tel.: +31-181-693333 
Fax: +31-181-693581 
http://www.nl.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.nl@sgs.com

 
 
НОРВЕГИЯ 

 
Норвегия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 10 Июля 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Норвегии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      2 000  

1927 / 28      2 000  

1928 / 29      2 000  

1929 / 30      2 000  

1930 / 31      2 000  

1931 / 32      2 000  

1932 / 33      2 000  

1933 / 34      2 000  

1934 / 35      3 000  

1935 / 36    3 000  3 000  

1936 / 37    3 000  3 000  

1937 / 38    3 000  3 000  

1938 / 39    3 000  4 000  

1939 / 40    3 000  5 000  

1940 / 41    2 000    

1941 / 42    1 000    

1942 / 43        

1943 / 44        

1944 / 45      1 000  

1945 / 46    3 000  5 000 2 000 

1946 / 47    3 000  3 000 1 000 

1947 / 48    4 000  3 000 1 000 

1948 / 49    4 000  5 000 2 000 

1949 / 50    4 000  3 000 1 000 

1950 / 51    5 000  5 000 1 000 

1951 / 52    4 000  4 000 1 000 

1952 / 53    5 000  5 000 1 000 

1953 / 54    5 000  5 000  



1954 / 55    5 000  5 000  

1955 / 56    5 000  3 000  

1956 / 57    5 000  6 000  

1957 / 58    5 000  4 000  

1958 / 59    4 000  4 000  

1959 / 60    5 000  5 000  

1960 / 61    5 000  5 000 1 000 

1961 / 62    5 000  5 000 1 000 

1962 / 63    4 000  4 000 1 000 

1963 / 64    5 000  5 000 1 000 

1964 / 65    5 000  5 000 1 000 

1965 / 66    5 000  5 000 1 000 

1966 / 67    5 000  5 000 2 000 

1967 / 68    4 000  4 000 1 000 

1968 / 69    3 000  3 000 1 000 

1969 / 70    4 000  3 000 1 000 

1970 / 71    3 000  3 000  

1971 / 72    3 000  3 000  

1972 / 73    3 000  3 000 1 000 

1973 / 74    2 000  3 000 1 000 

1974 / 75    2 000  2 000 1 000 

1975 / 76    2 000  2 000  

1976 / 77    1 000  1 000  

1977 / 78    1 000  1 000  

1978 / 79    1 000  1 000  

1979 / 80    2 000  2 000  

1980 / 81    2 000  2 000 0 

1981 / 82    2 000  2 000 0 

1982 / 83    2 000  3 000 1 000 

1983 / 84    2 000  3 000 2 000 

1984 / 85    3 000  3 000 2 000 

1985 / 86    3 000  3 000 1 000 

1986 / 87    3 000  2 000 1 000 

1987 / 88    2 000  2 000 1 000 

1988 / 89    2 000  2 000 1 000 

1989 / 90    1 000  1 000 1 000 

1990 / 91    1 000  1 000 0 

1991 / 92    1 000  1 000 0 

1992 / 93    1 000  1 000 0 

1993 / 94    1 000  1 000 0 

1994 / 95    1 000  1 000 0 

1995 / 96    1 000  1 000 0 

1996 / 97    1 000  1 000 0 

1997 / 98    1 000  1 000 0 

1998 / 99    1 000  1 000 0 

1999 / 00    1 000  1 000 0 

2000 / 01    1 000  1 000 0 

2001 / 02    1 000  1 000 0 

2002 / 03    0   0 

2003 / 04    0    

2004 / 05        

2005 / 06        

2006 / 07        

2007 / 08        

2008 / 09        

2009 / 10        

2010 / 11        

2011 / 12        

2012 / 13        

2013 / 14        

2014 / 15        

2015 / 16        

2016 / 17        

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
NORWAY (NORGE) 
THE KINGDOM OF NORWAY (officially) 

ISO Code:  NO/NOR/578 
Territory:   386 975 km

2
 (149 412 sq. miles) 

Population:  5 245 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Oslo 
National Currency: Krone (ISO Code: NOK/578), NOK1=100Øre 
 Notes:  50, 100, 200, 500, 1000 Kroner. 
 Coins:  50 Øre. 1 Krone, 5, 10, 20 Kroner. 



Language:  Norwegian (Bokmål and Nynorsk) is the official language. Lappish is spoken by the Sami population in the 
North. English is also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March) – Maundy Thursday, variable (March/April) – Good Friday 
and Easter Monday, May 01 – Labor Day, May 17 – Constitution Day, variable (May/June) – Ascension Day, variable (May/June) – 
Whit Monday, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.regjeringen.no, www.norway.no 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

MAERSK NORGE AS 
Sentrum, (Jernbanetorget 4A), 
Postboks 25, 
N-0101 Oslo, NORWAY 
Tel.: +47-22334260 
Fax: +47-22424191, 22425059 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  

 
NORGES STATSBANER AS 
(Norwegian Railways) 
Prinsens Gt. 7-9, 
N-0048 Oslo, NORWAY 
Tel.: +47-23150000, 88001000 
Fax: +47- 
http://www.nsb.no 
E-mail:  

 
PLANTEFORSK 
Fellesbygget, 
Postbox 100, 
N-1430 Es-NLH, NORWAY 
Tel.: +47-64942060 
Fax: +47-64942229 
http:// 
E-mail:  
 
SGS NORGE AS 
Eidsvaring Gveien 150, 
N-5105 Bergen, NORWAY 
Tel.: +47-56168100 
Fax: +47-85028214 
http://www.scandinavia.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.norway@sgs.com

 
 
ПАКИСТАН 

 
История Исламской Республики Пакистан начиналась с 1930, когда поэт-философ Мухаммад Икбал (Muhammad Iqbāl) 
впервые выдвинул требования к Британским властям Индии об отделении от Индии ряда территорий, на которых проживало 
Мусульманское население. В 1933 в брошюре Кембриджского студента Чудхари Рахмат Али (Chouldhary Rahmat Ali) от имени 
Мусульман, проживавших в Афгане – Северо-Западной Приграничной Провинции (Afghan – North-West Frontier Province), 
Балочистане (Balochistān), Кашмире (Kashmir), Пенджабе (Punjab) и Синде (Sind), впервые было использовано для новой 
страны название Пакстан (Pakstan), позже преобразованное в Пакистан (Pakistan). Альтернативно это название означало 
‘Земля Чистоты’ (‘Land of the Pure’). Вслед за этим требования об отделении стали выдвигать Исламские националисты и 
Всеиндийская Мусульманская Лига (All India Muslim League). В ответ на эти требования 14 Августа 1947 Британия выделила 
часть территории Индии в самостоятельное государство. Поначалу оно представляло собой объединение из двух 
административно-географических образований – Западного и Восточного Пакистана, а чуть позже стало Доминионом в 
Сообществе (Dominion within the Commonwealth). 
 
Хлопок является наиболее важным продуктом в Пакистане и его влияние на национальную экономику несоизмеримо в 
сравнении с другими национальными товарами. Хлопок и продукция из него является основой валютных поступлений в 
страну. Территория возделывания Хлопчатника в Пакистане простирается на востоке страны всего в двух провинциях: 
Пенджаб (The Punjab Province) и Синд (Sind Province), вдоль центральных бассейнов рек Рави, Чинаб и Инд. Причём основное 
производство сконцентрировано в Провинции Пенджаб (порядка 85% всего Пакистанского урожая Хлопчатника). В течение 
второй половины XX столетия производство хлопка выросло с 240 000 тонн в 1947/48 до 1 655 000 тонн в 2001/02, то есть 
почти в семь раз. В это же время существенно возросла и эффективность возделывания Хлопчатника. Так, если в 1950-е 
производительность земельных площадей в отношении получаемого с них хлопкового волокна была на уровне 200 кг/га, то в 
начале 2000-х этот показатель достиг 770 кг/га. Правда стоит отметить, что в этот промежуток времени происходили и 
серьёзные кратковременные снижения этого показателя из-за атак вредителей и болезней. Например, в 1970-х из-за 
серьёзных и повторяющихся атак Американского Коробочного Червя (American Bollworm) производительность снижалась до 
230 кг/га, но использование в массовом порядке пестицидов разрешило эту проблему. А в начале 1990-х атаки вредителей 
повторились, но на этот раз это был вирус сворачивания лепестков (leaf curl virus) с последующим появлением из них белых 
мотыльков (Whitefly), и производительность снижалась до 500–600 кг/га. В самом начале 2000-х Пакистанские учёные 
обнаружили этот вирус на некоторых площадях, засеянных Селекционным Сортом Krishmah, который был сразу же запрещён 
для дальнейших посевов. 
 
Текущие Селекционные Сорта Хлопчатника по своим качественным характеристикам вполне удовлетворяют требованиям 
местных и иностранных прядильных фабрик. Практически всё (97%) хлопковое волокно имеет среднюю штапельную длину 
волокна, и лишь 3% относятся к волокну с короткой штапельной длиной. Из состоящих в нынешнем производстве 
селекционных сортов Хлопчатника производится высококачественная пряжа средних и низких номеров. 
 
Несмотря на тот факт, что частный сектор был отстранён от централизованного экспорта хлопкового волокна, он продолжает 
предпринимать всевозможные шаги по расширению рынков сбыта Пакистанского хлопка. 
 
Местная текстильная промышленность серьёзно окрепла в конце 1990-х, сделав Пакистан одним из крупнейших экспортёров 
хлопковой пряжи, тканей и готовых текстильных изделий. Модернизация производства коснулась всех секторов текстильной 
промышленности, начиная с прядения и заканчивая пошивом готовых изделий. Ряд известных владельцев международных 
торговых марок организовали с Пакистанскими партнёрами совместные предприятия. А весной 2004 в процессе посещения в 
Карачи Бюро по Продвижению Экспорта (EXPORT PROMOTION BUREAU) даже руководство Китайского Национального 
Совета по Текстильной Промышленности (CHINA NATIONAL TEXTILE INDUSTRY COUNCIL) заявило о желании инвестировать 



средства в ряд текстильных секторов Пакистана с тем, чтобы удовлетворять требованиям изменений правил ВОТ. В этой 
связи Пакистанское правительство заявило о плане развития трёх текстильных зон в стране:- в Карачи (Karachi), Лахоре 
(Lahore) и Фейсалабаде (Faisalabad); и о возможности создания предприятий со 100% капиталом Китайских вкладчиков 
капитала или в форме совместных предприятий. 
 
Пакистан является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 30 Июля 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Пакистане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1945 / 46 1 339 000       

1946 / 47 1 307 000      49 000 

1947 / 48 1 251 000 159 199 000 16 000 212 000 0 17 000 

1948 / 49 1 094 000 165 180 000 20 000 148 000 2 000 26 000 

1949 / 50 1 133 000 200 226 000 32 000 188 000 2 000 33 000 

1950 / 51 1 243 000 218 271 000 33 000 227 000 0 41 000 

1951 / 52 1 366 000 216 295 000 39 000 197 000 0 98 000 

1952 / 53 1 408 000 241 339 000 50 000 278 000 1 000 109 000 

1953 / 54 1 185 000 218 258 000 98 000 196 000 1 000 72 000 

1954 / 55 1 292 000 221 285 000 144 000 142 000 1 000 71 000 

1955 / 56 1 428 000 221 316 000 179 000 158 000 3 000 51 000 

1956 / 57 1 460 000 211 308 000 187 000 111 000 4 000 65 000 

1957 / 58 1 473 000 209 307 000 201 000 84 000 2 000 87 000 

1958 / 59 1 338 000 207 277 000 222 000 82 000 1 000 60 000 

1959 / 60 1 364 000 217 296 000 239 000 73 000 1 000 44 000 

1960 / 61 1 312 000 233 306 000 245 000 53 000 1 000 52 000 

1961 / 62 1 412 000 233 329 000 246 000 66 000 9 000 78 000 

1962 / 63 1 390 000 267 371 000 257 000 149 000 2 000 44 000 

1963 / 64 1 486 000 285 423 000 273 000 151 000 1 000 43 000 

1964 / 65 1 481 000 257 380 000 284 000 106 000 2 000 36 000 

1965 / 66 1 576 000 263 415 000 312 000 108 000 2 000 31 000 

1966 / 67 1 635 000 283 463 000 321 000 123 000 2 000 53 000 

1967 / 68 1 800 000 288 518 000 338 000 193 000 1 000 40 000 

1968 / 69 1 745 000 302 528 000 385 000 132 000 1 000 51 000 

1969 / 70 1 756 000 305 536 000 460 000 85 000 2 000 43 000 

1970 / 71 1 734 000 313 543 000 429 000 103 000 1 000 55 000 

1971 / 72 1 959 000 362 708 000 435 000 251 000 1 000 79 000 

1972 / 73 2 011 000 349 703 000 539 000 185 000 0 54 000 

1973 / 74 1 846 000 357 659 000 541 000 43 000 0 130 000 

1974 / 75 2 033 000 312 635 000 433 000 231 000 0 152 000 

1975 / 76 1 853 000 278 514 000 503 000 91 000 1 000 63 000 

1976 / 77 1 866 000 233 435 000 409 000 14 000 2 000 77 000 

1977 / 78 1 843 000 312 575 000 408 000 106 000 0 131 000 

1978 / 79 1 891 000 251 474 000 430 000 56 000 0 145 000 

1979 / 80 2 081 000 350 728 000 413 000 254 000 1 000 204 000 

1980 / 81 2 108 000 339 714 000 461 000 327 000 1 000 131 000 

1981 / 82 2 215 000 338 748 000 508 000 233 000 1 000 138 000 

1982 / 83 2 263 000 364 824 000 528 000 266 000 1 000 168 000 

1983 / 84 2 221 000 223 494 000 503 000 82 000 52 000 130 000 

1984 / 85 2 242 000 450 1 008 000 545 000 275 000 2 000 320 000 

1985 / 86 2 364 000 514 1 216 000 533 000 685 000 1 000 319 000 

1986 / 87 2 505 000 527 1 319 000 700 000 631 000 0 309 000 

1987 / 88 2 568 000 572 1 468 000 767 000 513 000 1 000 498 000 

1988 / 89 2 620 000 544 1 425 000 866 000 831 000 1 000 228 000 

1989 / 90 2 599 000 560 1 455 000 1 100 000 296 000 3 000 290 000 

1990 / 91 2 662 000 615 1 638 000 1 343 000 272 000 0 313 000 

1991 / 92 2 836 000 769 2 180 000 1 434 000 448 000 4 000 643 000 

1992 / 93 2 836 000 543 1 539 000 1 514 000 256 000 5 000 399 000 

1993 / 94 2 805 000 487 1 367 000 1 583 000 69 000 76 000 239 000 

1994 / 95 2 653 000 557 1 478 000 1 508 000 32 000 151 000 302 000 

1995 / 96 2 997 000 601 1 801 000 1 540 000 312 000 27 000 267 000 

1996 / 97 3 148 000 506 1 594 000 1 524 000 26 000 61 000 336 000 

1997 / 98 2 959 000 528 1 561 000 1 543 000 74 000 62 000 320 000 

1998 / 99 2 923 000 511 1 494 000 1 525 000 2 000 192 000 479 000 

1999 / 00 2 983 000 641 1 911 000 1 661 000 91 000 103 000 742 000 

2000 / 01 2 927 000 620 1 816 000 1 924 000 127 000 101 000 608 000 

2001 / 02 3 115 000 572 1 783 000 1 911 000 39 000 191 000 632 000 

2002 / 03 2 794 000 621 1 736 000 2 032 000 50 000 186 000 471 000 

2003 / 04 2 989 000 571 1 708 000 2 024 000 37 000 393 000 512 000 

2004 / 05 3 193 000 759 2 425 000 2 326 000 120 000 383 000 874 000 

2005 / 06 3 101 000 714 2 213 000 2 532 000 60 000 352 000 846 000 

2006 / 07 3 075 000 711 2 186 000 2 633 000 47 000 502 000 854 000 

2007 / 08 3 055 000 649 1 981 000 2 649 000 59 000 851 000 978 000 

2008 / 09 2 820 000 712 2 009 000 2 445 000 78 000 417 000 882 000 

2009 / 10 3 081 000 700 2 158 000 2 260 000 156 000 342 000 965 000 

2010 / 11 2 689 000 725 1 948 000 2 170 000 156 000 314 000 901 000 

2011 / 12 2 862 000 808 2 311 000 2 121 000 253 000 190 000 1 028 000 



2012 / 13 2 879 000 695 2 002 000 2 216 000 97 000 411 000 1 129 000 

2013 / 14 2 806 000 740 2 076 000 2 470 000 111 000 247 000 870 000 

2014 / 15 2 958 000 779 2 305 000 2 467 000 96 000 166 000 779 000 

2015 / 16 2 902 000 530 1 537 000 2 147 000 50 000 585 000 704 000 

2016 / 17 2 496 000 666 1 663 000 2 147 000 24 000 538 000 734 000 

2017 / 18 2 665 000 674 1 795 000 2 346 000 46 000 671 000 808 000 

2018 / 19 2 373 000 704 1 670 000 2 360 000 16 000 406 000 351 000 

2019 / 20 2 527 000 522 1 320 000 1 984 000 9 000 890 000 810 000 

2020 / 21 2 189 000 407 890 000 2 152 000 9 000 1 272 000 810 000 

2021 / 22 2 079 000 407 846 000 2 152 000 9 000 1 316 000 810 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
PAKISTAN 
THE ISLAMIC REPUBLIC OF PAKISTAN (officially) 

ISO Code:  PK/PAK/586 
Territory:   879 902 km

2
 (339 732 sq. miles) 

Population:  190 917 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Islamabad 
National Currency: Rupee (ISO Code: PKR/586), PKR1=100Paisa 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000, 5000 Rupees. 
 Coins:  25, 50 Paisas. 1, 2, 5 Rupees. 
Language:  Urdu is the official language. Regional languages include Baluchi, Punjabi, Pushto, Saraiki, Sindhi and other 
numerous local dialects are also spoken. English is widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Round 2-pin and 3-pin plugs are in use. 
National Holidays: Variable (February) – Eid Ul-Azha (Feast Of The Sacrifice), March 23 – Pakistan Day, variable (March) – 
Ashoura, variable (May) – Eid E-Milad-Un Nabi (Birth Of The Prophet), August 14 – Independence Day, November 09 – Allama 
Muhammad Iqbal Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day and Quaid-E-Azam’s 
Birthday, December 31 – Bank Holiday. Friday is the weekly holiday, and Saturday for state organizations. Muslim festivals are timed 
according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of 
Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. 
Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into 
Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Ul-Azha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.pakistan.gov.pk 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ALL PAKISTAN TEXTILE MILLS ASSOCIATION 
APTMA House No. 44A, Lalazar, Off. Moulvi Tamizuddin Khan Road, 
Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-5610181, 5610191, 5610192, 5610195 
Fax: +92-21-5611305 
http://www.aptma.org.pk 
E-mail: aptma@cyber.net.pk, chairman@aptma.org.pk 
 
BALTIC CONTROL PAKISTAN 
Suite # 419, 4

th
  Floor, The Cotton Exchange, I.I. Chundrigar Road, 

Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-111225842, 32441211 
Fax: +92-21-6274603 
http://www.balticcontrol.pk 
E-mail: office@balticcontrol.pk 
 
CENTRAL COTTON RESEARCH INSTITUTE 
Old Shuja Abad Road, 
PO Box 572, 
Multan-60000, PAKISTAN 
Tel.: +92-61-9200340, 9200341 
Fax: +92-61-9200342 
http://www.ccri.org.pk 
E-mail: ccri@mul.paknet.com.pk, ccri.multan@yahoo.com 
 
DEPARTMENT OF PLANT PROTECTION 
Federal Ministry of Food, Agriculture and Livestock 
Malir Halt, Jinnah Avenue, Shahra-e-Faisal, Malir Halt, 
Karachi-75100, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-99248607, 99248612-5 (Intl), 99248669 (Intl) 
Fax: +92-21-99248673 (Intl) 
http://www.plantprotection.gov.pk 
E-mail: quarantine@plantprotection.gov.pk, dg1@plantprotection.gov.pk 
 
EFU GENERAL INSURANCE LTD 
HEADQUARTERS 
EFU House, M.A. Jinnah Road, 
PO Box 5005, 

Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-32313471-90 
Fax: +92-21-32310450 
http://www.efuinsurance.com 
E-mail: info@efuinsurance.com 
— LAHORE DIVISION 
Co-operative Insurance Building 23, Shahrah-e-Quaid-e-Azam, 
Lahore, PAKISTAN 
Tel.: +92-42-37312166/96, 37243290, 37350616 
Fax: +92-42-37357966 
http://www.efuinsurance.com 
E-mail:  
 
EXPORT PROMOTION BUREAU 
Shahrah-e-Faisal, Block A, 5

th
 Floor, Finance And Trade Center, 

PO Box 1293, 
Karachi-75200, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-9206487-90 
Fax: +92-21-9206461, 9206479 
http://www.epb.gov.pk 
E-mail: epb@epb.gov.pk 
 
FEDERAL MINISTRY OF FOOD, AGRICULTURE AND 
LIVESTOCK 
Block B, Pakistan Secretariat, 
Islamabad, PAKISTAN 
Tel.: +92-51-9210351, 9210088 
Fax: +92-51-9210616, 9221246 
http://www.pakistan.gov.pk 
E-mail: contact@minfal.gov.pk 
 
FEDERATION OF PAKISTAN CHAMBERS OF COMMERCE 
AND INDUSTRY 
Federation House, Sharea Firdousi, Main Clifton Road, 
GPO Box 13875, 
Islamabad-75600, PAKISTAN 
Tel.: +92-51-5873691-4 
Fax: +92-51-5874332 



http://www.fpcci.com 
E-mail: info@fpcci.com 
 
KARACHI CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
PO Box 4158, Aiwan-e-Tijarat Road, off Shahrah-e- Liaquat, 
Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-9218001-9 
Fax: +92-21-9218010 
http://www.karachichamber.com 
E-mail: info@karachichamber.com, ccikar@cyber.net.pk 
 
THE KARACHI COTTON ASSOCIATION 
The Cotton Exchange, I.I. Chundrigar Road, 
Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-2410336, 2412570, 2416497, 2425007 
Fax: +92-21-2412580, 2413035 
http://www.kcapak.org 
E-mail: contact@kcapak.org, kca33@cyber.net.pk 
 
KUEHNE & NAGEL AG & CO. KG 
43/1/E (A) Block 6, Pechs, 
Karachi-75400, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-4312023, 4312028 
Fax: +92-21-4319303, 4523441 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: arif.khan@kuehne-nagel.com 
 
MAERSK PAKISTAN (PVT) LTD 
HEADQUARTERS 
5

th
 Floor, Bahria Complex, MT Khan Road, 

PO Box 13415, 
Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-111000057, 111623775, 5610782 
Fax: +92-21-5610800 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: pakmng@maersk.com 
— Office 1, Ground Floor, Sitara Towers, Bilal Chowk Civil Lines, 
Faisalabad, PAKISTAN 
Tel.: +92-41-111623775, 627619 
Fax: +92-41-634406 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: faming@maersk.com 
— Office 1, 2

nd
 Floor, Bizzon Plaza, Building 19, Markaz F-11, 

Islamabad, PAKISTAN 
Tel.: +92-51-2215436-8 
Fax: +92-51-2215438 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: lahmng@maersk.com 
— 2

nd
 Floor ABN AMRO Building, 310 Upper Mall, 

Lahore-54000, PAKISTAN 
Tel.: +92-42-111623775, 5713196, 5752308 
Fax: +92-42-5711080 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: lahmng@maersk.com 
— Port Qasim, Qasim International Container Terminal, 
Port Qasim, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-4730060, 4730061 
Fax: +92-21-4730061, 4730063 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: pakmng@maersk.com 
 
MINISTRY OF NATIONAL FOOD SECURITY & RESEARCH 
B Block, Pak Secretariat, 
Islamabad, PAKISTAN 
Tel.: +92-51-9201718, 9203307, 9205202, 9210351 
Fax: +92-51-9205912, 9210616, 9220998 
http://www.mnfsr.gov.pk 
E-mail: secretary@minfal.gov.pk, ccw_minfal@hotmail.com 
 
MINISTRY OF COMMERCE AND TEXTILE INDUSTRY 
TEXTILE INDUSTRY DIVISION 
1

st
 Floor, Evacuee Trust Complex, Agha Khan Road, F-5/1, 

Islamabad, PAKISTAN 

Tel.: +92-51-9203346/9, 9212799, 9222597 
Fax: +92-51-9203345, 9214015 
http://www.textile.gov.pk 
E-mail: secretary@textile.org.pk 
 
MONSANTO PAKISTAN (PVT) LTD 
Level 14, Arfa Software Technology Park, 346-B, Ferozepur Road, 
Lahore, PAKISTAN 
Tel.: +92-42-35902200, 35972087-94 
Fax: +92-42-35972123, 35972124 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
MSC AGENCY PAKISTAN (PVT) LTD 
HEADQUARTERS 
Mackinnon Building, 3

rd
 Floor, I.I. Chundrigar Road, 

Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-32415200 
Fax: +92-21-32415202 
http://www.mscpakistan.com 
E-mail: mscpak@msspak.com 
— Office 14, 3

rd
 Floor, Legacy Tower, Kohinoor City, Jaranwala Road, 

Faisalabad, PAKISTAN 
Tel.: +92-41-8716486, 8716489 
Fax: +92-41-8716056 
http://www.mscpakistan.com 
E-mail: mscbkgfsd@mscpak.com 
 
PAKISTAN AGRICULTURAL RESEARCH COUNCIL 
PARC Building, G-5/1, 
Islamabad, PAKISTAN 
Tel.: +92-51-9206364, 9245652 
Toll Free: +92-800-84420 
Fax: +92-51-9203035, 9203691, 9208683 
http://www.parc.gov.pk 
E-mail: secretary@parc.gov.pk 
 
PAKISTAN CENTRAL COTTON COMMITTEE 
Directorate of Marketing & Economic Research, Ministry of National Food 
Security & Research, Government of Pakistan, 
Old Shuja Abad Road, 
Multan-60000, PAKISTAN 
Tel.: +92-61-9201653, 9201655, 9201657 
Fax: +92-61-9201654, 9201656, 9201658 
http://www.pccc.gov.pk 
E-mail: dmer@pccc.gov.pk, secretary@pccc.gov.pk, dr@pccc.gov.pk 
 
PAKISTAN MERCANTILE EXCHANGE (PMEX) 
3B, 3rd Floor, Bahria Complex IV, Ch. Khalique-uz-Zaman Road, 
Gizri, Karachi-75600, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-35155007-9, 38797468 
Fax: +92-21-35155022 
http://www.pmex.com.pk 
E-mail: info@pmex.com.pk 
 
PAKISTAN COTTON GINNERS’ ASSOCIATION 
Rooms 1118-1120, 11

th
 Floor, Uni Plaza, I.I. Chundirigar Road, 

Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-2411406, 2411882 
Fax: +92-21-2423181 
http://www.pcga.org 
E-mail: pakginner@yahoo.com 
 
PAKISTAN COTTON STANDARDS INSTITUTE 
MINISTRY OF TEXTILE INDUSTRY 
26E, Block 6, PECHS, Off. Sharea Faisal, 
Karachi, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-4324448/9, 99216235 
Fax: +92-21-4324446 
http:// 
E-mail: pcsi2002@yahoo.com 
 



PAKISTAN TEXTILE EXPORTERS ASSOCIATION 
30/7, Civil Lines, PTEA Road, Near State Bank, 
Faisalabad, PAKISTAN 
Tel.: +92-41-2408649/50, 2644750/1/4 
Fax: +92-41-2617985, 2644773 
http://www.ptea.org 
E-mail: ptea@ptea.org, apcea@fsd.paknet.com.pk 
 
PAKISTAN YARN MERCHANTS’ ASSOCIATION 
Business Center, 8

th
 Floor, Dunolly Road, 

Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-32410320 
Fax: +92-21-32424896 
https://www.pyma.com.pk 
E-mail: info@pyma.com.pk 
 
PORT OF KARACHI 
c/o KARACHI PORT TRUST 
Eduljee Dinshaw Road, 
Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-99214375, 99214530-40 (Ext. 2206, 2240) 
Fax: +92-21-99214329, 99214330 
http://www.kpt.gov.pk 
E-mail: secy@kpt.gov.pk, gmo@kpt.gov.pk 
 
PREMIER INSURANCE LIMITED 
HEADQUARTERS 
5

th
 Floor, State Life Building No. 2A, Wallace Road, off I.I. Chundrigar Road, 

Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-32416331 
Fax: +92-21-32416572 
http://www.pil.com.pk 
E-mail: info@pil.com.pk 
— 162, Shadman, 
Lahore, PAKISTAN 
Tel.: +92-42-37563160 
Fax: +92-42-37579334 

http://www.maersksealand.com.pk 
E-mail: zo.lhr@pil.com.pk 
 
SGS PAKISTAN PVT LTD 
Agricultural Services, 22/D, Block 6, Pechs, 
PO Box 12538, 
Karachi-75400, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-4540260-5, 4541879 
Fax: +92-21-4527249, 4545147, 4548824 
http://www.sgspak.com.pk, www.sgs.com 
E-mail: cotton.southasia@sgs.com 

 
TOWEL MANUFACTURERS ASSOCIATION OF PAKISTAN 
TMA House, 77-A, Block A, Sindhi Muslim Cooperative Housing Society, 
Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-4382801-4 
Fax: +92-21-4551628 
http://www.towelassociation.com 
E-mail: tma@towelassociation.com 
 
THE TRADING CORPORATION OF PAKISTAN (TCP) 
TCP Board Room, 4

th
 Floor, Block B, Finance & Trade Centre, Shara-e-Faisal, 

Karachi-75200, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-9202596 
Fax: +92-21-9202722, 92020731 
http://www.tcp.gov.com.pk 
E-mail: tcpcotton@cyber.net.pk 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
Old Ralli Brothers Building, Talpur Road, 
Karachi-74000, PAKISTAN 
Tel.: +92-21-2417093, 2417315, 2418916 
Fax: +92-21-2417004 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
 
ПОЛЬША 

 
Текстильный сектор всегда играл значительную роль в Польской экономике, а после 1945 текстильная промышленность 
страны стала одной из крупнейших в Европе. Однако, начиная с 1989, её потенциал стал значительно снижаться в результате 
сокращения спроса на внутреннем рынке и резкой потери рынков сбыта на территории бывшего Союза Советских 
Социалистических Республик (СССР) после его развала. Конец 1980-х и начало 1990-х характеризовалось в Польше 
проведением политических и экономических преобразований. Текстильный сектор экономики пережил тотальную 
приватизацию, лишившись при этом какой-либо экономической поддержки со стороны государства. И тем не менее, до начала 
нового тысячелетия она лидировала среди стран Восточной Европы. Например, в 1994 экспорт текстильной продукции 
составил 20% от общего объёма экспорта Польши, в 1995 – 17%. Основными потребителями Польского текстиля являлись 
Германия, Дания, Канада, Соединённые Штаты Америки (США), Франция, Швеция и ряд других стран Европейского Союза 
(ЕС). При поставках своей продукции в эти страны Польша сталкивалась с Европейской системой квот на импорт текстильной 
продукции и швейных изделий (the European system of import quotas for textile products and apparel), которая значительно 
ограничивала производственный и экспортный потенциал страны. К началу нового тысячелетия потребление хлопкового 
волокна местными текстильщиками сократилось до 56 000–60 000 тонн и удерживалось на этом уровне в течение нескольких 
лет. К этому моменту основу импортируемого хлопкового волокна составлял Узбекский (порядка 40–50%), Таджикский (20%), 
Казахский (около 19%) и Западно-Африканский (10%) хлопок. На долю иного происхождения приходилось незначительное 
количество. После вступления Польши 01 Мая 2004 в Европейский Союз все ранее действовавшие ограничения были сняты. 
Однако это не позволило местной текстильной промышленности нарастить свои возможности. С 01 Января 2005 ситуация в 
текстильном секторе не только Польши, но и всего Европейского Союза, стала стремительно ухудшаться. Дело в том, что 
согласно вступившему в силу соглашению об отмене квот и заградительных импортных пошлин на перемещение текстильной 
и швейной продукции внутри стран участниц Всемирной Организации Торговли (ВОТ), коей являлась и Польша, на рынки 
Европы как цунами хлынула волна Китайской и Индийской продукции. Качество её в большинстве случаев было сопоставимо, 
а иногда и выше, качества местной аналогичной продукции, а вот цена была значительно дешевле. Не в силах противостоять 
такой экспансии многие текстильные производства стали закрываться. Потребление хлопкового волокна местными 
фабриками только за 2005 год сократилось более, чем на 30 процентов. В этот момент традиционные поставщики хлопкового 
волокна стали испытывать серьёзные проблемы с получением денежных средств за поставленное сырьё. Дело даже 
доходило до серьёзных разбирательств и отказа от оплаты. Буквально за полтора года ‘умерла’ основная масса 
хлопкоперерабатывающих фабрик. Этому отчасти способствовало и усиление национальной валюты – Злотого (Zloty), а также 
высокая кредитная ставка, отсутствие инвестиций в местную текстильную промышленность и ряд других причин. 
 
Польша является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Июля 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 18 Октября 1967. 
 



 

Развитие Ситуации В Польше По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      58 000  

1927 / 28      74 000  

1928 / 29      71 000  

1929 / 30      61 000  

1930 / 31      56 000  

1931 / 32      54 000  

1932 / 33      50 000  

1933 / 34      59 000  

1934 / 35      64 000  

1935 / 36    67 000  72 000  

1936 / 37    62 000  69 000  

1937 / 38    74 000  77 000  

1938 / 39    76 000  69 000  

1939 / 40    11 000    

1940 / 41    9 000    

1941 / 42        

1942 / 43        

1943 / 44        

1944 / 45    1 000    

1945 / 46    48 000  58 000  

1946 / 47    60 000  64 000  

1947 / 48    73 000  87 000  

1948 / 49    84 000  103 000  

1949 / 50    89 000  95 000  

1950 / 51    90 000  87 000  

1951 / 52    90 000  82 000  

1952 / 53    91 000  82 000  

1953 / 54    93 000  89 000  

1954 / 55    95 000  95 000  

1955 / 56    96 000  89 000  

1956 / 57    93 000  87 000  

1957 / 58    101 000  127 000  

1958 / 59    109 000  101 000  

1959 / 60    120 000  117 000  

1960 / 61    125 000  144 000  

1961 / 62    128 000  132 000  

1962 / 63    125 000  110 000  

1963 / 64    133 000  142 000 48 000 

1964 / 65    145 000  146 000 48 000 

1965 / 66    150 000  145 000 42 000 

1966 / 67    150 000  149 000 41 000 

1967 / 68    143 000  136 000 34 000 

1968 / 69    141 000  152 000 44 000 

1969 / 70    145 000  120 000 19 000 

1970 / 71    150 000  148 000 37 000 

1971 / 72    152 000  152 000 34 000 

1972 / 73    150 000  150 000 38 000 

1973 / 74    152 000  149 000 23 000 

1974 / 75    147 000  157 000 25 000 

1975 / 76    151 000 8 000 151 000 17 000 

1976 / 77    146 000 20 000 163 000 15 000 

1977 / 78    144 000 24 000 166 000 12 000 

1978 / 79    142 000 13 000 161 000 19 000 

1979 / 80    141 000 28 000 169 000 18 000 

1980 / 81    138 000 25 000 165 000 16 000 

1981 / 82    132 000 22 000 155 000 19 000 

1982 / 83    133 000 11 000 148 000 17 000 

1983 / 84    135 000 7 000 140 000 22 000 

1984 / 85    135 000 13 000 161 000 36 000 

1985 / 86    144 000 11 000 159 000 36 000 

1986 / 87    157 000  142 000 22 000 

1987 / 88    165 000  155 000 25 000 

1988 / 89    166 000 6 000 181 000 35 000 

1989 / 90    137 000 2 000 136 000 31 000 

1990 / 91    88 000 1 000 95 000 31 000 

1991 / 92    76 000 10 000 90 000 32 000 

1992 / 93    89 000 13 000 96 000 24 000 

1993 / 94    88 000 10 000 91 000 14 000 

1994 / 95    76 000 9 000 87 000 13 000 

1995 / 96    76 000 4 000 81 000 13 000 

1996 / 97    80 000 2 000 77 000 6 000 

1997 / 98    73 000 2 000 78 000 8 000 

1998 / 99    61 000 1 000 62 000 8 000 

1999 / 00    58 000 1 000 56 000 8 000 

2000 / 01    60 000 1 000 61 000 8 000 



2001 / 02    56 000 0 57 000 9 000 

2002 / 03    52 000 0 53 000 10 000 

2003 / 04    51 000 1 000 50 000 9 000 

2004 / 05    46 000 1 000 49 000 6 000 

2005 / 06    30 000  29 000 5 000 

2006 / 07    22 000  21 000 3 000 

2007 / 08    17 000  17 000 3 000 

2008 / 09    9 000  8 000 1 000 

2009 / 10    7 000  7 000 1 000 

2010 / 11    6 000  5 000 0 

2011 / 12    2 000  2 000 0 

2012 / 13    3 000  3 000 0 

2013 / 14    3 000  3 000 0 

2014 / 15    4 000  4 000 0 

2015 / 16    3 000 0 3 000 0 

2016 / 17    3 000 0 3 000 1 000 

2017 / 18    3 000 0 4 000 1 000 

2018 / 19    3 000 290 3 000 0 

2019 / 20    3 000 290 3 000 0 

2020 / 21    4 000 160 4 000 0 

2021 / 22    4 000 160 4 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
POLAND 
THE REPUBLIC OF POLAND (officially) 

ISO Code:  PL/POL/616 
Territory:   312 685 km

2
 (120 727 sq. miles) 

Population:  38 623 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Warsaw (Warszawa) 
National Currency: Złoty (ISO Code: PLZ/616), PLZ1=100Groszy 
 Notes:  10, 20, 50, 100, 200 Złotych. 
 Coins:  1 Grosz, 2 Grosze, 5, 10, 20, 50 Groszy. 1 Złoty, 2 Złote, 5 Złotych. 
Language:  Polish is the official language. English, French, German and Russian are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day, May 03 – 
Constitution Day, variable (May/June) – Corpus Christi, August 15 – Assumption Day, November 01 – All Saints’ Day, November 11 – 
Independence Day, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.poland.gov.pl, www.prezydent.pl 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

DEPARTMENT OF AGRICULTURAL PRODUCTION 
MINISTERSTWO ROLNICTWA 
Ulica Wspylna 30, 
00-930 Warszawa, POLAND 
Tel.: +48-22-6231000 
Fax: +48-22-6232750 
http:// 
E-mail:  

 
THE GDYNIA COTTON ASSOCIATION 
Ulica Derdowskiego 7, 
PO Box 107, 
81-963 Gdynia, POLAND 
Tel.: +48-58-6207598 
Fax: +48-58-6207597 
http://www.cotton.org.pl 
E-mail: ib@gca.org.pl, marketing@gca.org.pl, lab@gca.org.pl 

 
INSTITUTE OF TEXTILE ARCHITECTURE 
Ulica Piotrkowska 276, 
90-950 Lodz, POLAND 
Tel.: +48-42-6841891 
Fax: +48-42-6842300 
http://www.iat.com.pl 
E-mail: frydrych@iat.com.pl 

 
KRAJOWA IZBA GOSPODARCZA 
(Chamber of Commerce) 
Ulica Trebacka 4, 
PO Box 361, 
000-074 Warsaw, POLAND 
Tel.: +48-22-6309600, 6309797, 6359851, 6359921 
Fax: +48-22-6359921, 8274673, 8274675 
http://www.kig.pl 

E-mail: kig@kig.pl 

 
ORGANISATION FOR CO-OPERATION BETWEEN RAILWAYS 
(OSJD) 
HEADQUARTERS 
Ulica Hoża 63/67, 
00-681 Warszawa, POLAND 
Tel.: +48-22-6573600, 6573601, 6573602, 6573609 
Fax: +48-22-6219417, 6573654 
http://www.osjd.info 
E-mail: osjd@osjd.org.pl 
 
POLSKIE KOLEJE PANSTWOWE 
(Polish Railways) 
Ulica Szczesliwicka 62, 
00-973 Warszawa, POLAND 
Tel.: +48-22-5249101, 5249181, 5249200 
Fax: +48-22-5249102, 5249182, 5249202 
http://www.pkp.pl 
E-mail: kzr@pkp.com.pl 

 
SGS POLSKA SP. Z O.O. 
HEADQUARTERS 
Ulica Bema 83, 
01-233 Warszawa, POLAND 
Tel.: +48-22-3292222 
Fax: +48-22-3292220 
http://www.pl.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.poland@sgs.com 
— Ulica Polska 21, 
81-334 Gdynia, POLAND 
Tel.: +48-58-6215019, 6216685, 6614527 
Fax: +48-58-6614527, 6615152, 6617070 
http://www.pl.sgs.com, www.sgs.com 



E-mail: sgs.poland@sgs.com 

 
ZARZĄD MORSKIEGO PORTU GDYNIA SA 
(Port of Gdynia) 
Ulica Rotterdamska 9, 

81-337 Gdynia, POLAND 
Tel.: +48-58-6274002, 6274036, 6274046 
Fax: +48-58-6274185, 6274578 
http://www.port.gdynia.pl 
E-mail: marketing@port.gdynia.pl

 
 
ПОРТУГАЛИЯ 

 
Португалия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 06 Мая 1962. 
 

 

Развитие Ситуации В Португалии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      17 000  

1927 / 28      17 000  

1928 / 29      17 000  

1929 / 30      16 000  

1930 / 31      18 000  

1931 / 32      15 000  

1932 / 33      22 000  

1933 / 34      22 000  

1934 / 35      22 000  

1935 / 36    17 000  24 000  

1936 / 37    19 000  25 000  

1937 / 38    22 000  29 000  

1938 / 39    24 000  22 000  

1939 / 40    25 000  26 000  

1940 / 41    24 000  19 000  

1941 / 42    24 000  27 000  

1942 / 43    20 000  19 000  

1943 / 44    17 000  20 000  

1944 / 45    28 000  32 000  

1945 / 46    29 000  30 000 9 000 

1946 / 47    33 000  31 000 7 000 

1947 / 48    33 000  37 000 10 000 

1948 / 49    33 000  33 000 11 000 

1949 / 50    36 000  34 000 9 000 

1950 / 51    35 000  31 000 5 000 

1951 / 52    39 000  40 000 7 000 

1952 / 53    38 000  39 000 8 000 

1953 / 54    42 000  43 000 8 000 

1954 / 55    47 000  46 000 7 000 

1955 / 56    44 000  45 000 7 000 

1956 / 57    43 000  48 000 12 000 

1957 / 58    45 000  45 000 11 000 

1958 / 59    46 000  50 000 15 000 

1959 / 60    55 000  51 000 10 000 

1960 / 61    66 000  68 000 12 000 

1961 / 62    66 000  63 000 9 000 

1962 / 63    70 000  78 000 17 000 

1963 / 64    74 000  71 000 13 000 

1964 / 65    80 000  95 000 27 000 

1965 / 66    83 000  82 000 25 000 

1966 / 67    78 000  69 000 16 000 

1967 / 68    80 000  78 000 14 000 

1968 / 69    85 000  93 000 22 000 

1969 / 70    90 000  90 000 22 000 

1970 / 71    93 000  85 000 15 000 

1971 / 72    105 000  108 000 19 000 

1972 / 73    110 000  141 000 50 000 

1973 / 74    119 000  121 000 52 000 

1974 / 75    106 000  88 000 33 000 

1975 / 76    104 000  109 000 38 000 

1976 / 77    108 000  100 000 30 000 

1977 / 78    102 000  116 000 44 000 

1978 / 79    110 000  103 000 37 000 

1979 / 80    128 000  131 000 40 000 

1980 / 81    128 000  135 000 46 000 

1981 / 82    132 000  124 000 37 000 

1982 / 83    140 000  130 000 27 000 

1983 / 84    144 000  144 000 27 000 

1984 / 85    154 000  161 000 31 000 

1985 / 86    166 000 5 000 171 000 31 000 

1986 / 87    178 000 6 000 182 000 29 000 

1987 / 88    187 000 3 000 197 000 46 000 



1988 / 89    191 000 3 000 180 000 32 000 

1989 / 90    190 000 3 000 198 000 37 000 

1990 / 91    170 000 0 149 000 15 000 

1991 / 92    152 000 1 000 166 000 29 000 

1992 / 93    150 000 1 000 146 000 24 000 

1993 / 94    160 000 1 000 157 000 20 000 

1994 / 95    175 000 1 000 173 000 25 000 

1995 / 96   0 170 000 0 168 000 26 000 

1996 / 97    168 000 0 168 000 29 000 

1997 / 98 0  0 169 000 0 168 000 28 000 

1998 / 99 0  0 152 000 1 000 161 000 36 000 

1999 / 00 0  0 142 000 0 141 000 35 000 

2000 / 01    136 000 0 135 000 34 000 

2001 / 02 0 935 0 125 000  119 000 28 000 

2002 / 03 0 560 0 115 000  105 000 18 000 

2003 / 04 0 976 0 85 000  85 000 18 000 

2004 / 05 0 1 132 0 71 000 0 70 000 17 000 

2005 / 06 0 1 026 0 66 000 0 65 000 16 000 

2006 / 07 0 889 0 64 000  62 000 14 000 

2007 / 08    56 000  54 000 12 000 

2008 / 09    40 000  36 000 7 000 

2009 / 10    36 000  34 000 6 000 

2010 / 11    32 000 1 000 31 000 4 000 

2011 / 12    23 000 1 000 23 000 3 000 

2012 / 13    28 000 1 000 32 000 6 000 

2013 / 14    32 000 0 34 000 7 000 

2014 / 15    34 000 0 35 000 7 000 

2015 / 16    37 000 0 38 000 7 000 

2016 / 17    34 000 0 34 000 6 000 

2017 / 18    39 000 1 000 40 000 7 000 

2018 / 19    37 000 1 000 38 000 6 000 

2019 / 20    31 000 1 000 32 000 6 000 

2020 / 21    31 000 100 31 000 5 000 

2021 / 22    31 000 1 000 31 000 4 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
PORTUGAL 
THE PORTUGUESE REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  PT/PRT/620 
Territory:   91 985 km

2
 (35 516 sq. miles) 

Population:  10 330 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Lisbon (Lisboa) 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Portuguese is the official language. English is widely spoken within the business community. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 110V in some areas and 220V DC in parts of the 
South. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February/March) – Mardi Gras (carnival), variable (March/April) – 
Good Friday, April 25 – Liberty Day (Freedom Day), May 01 – Labor Day, variable (May/June) – Corpus Christi, June 10 – Portugal 
Day and Camoes Day, August 15 – Assumption Day, October 05 – Republic Day, November 01 – All Saints’ Day, December 01 – 
Independence Day (Restoration Day), December 08 – Immaculate Conception of Our Lady, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.portugal.gov.pt 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIAÇÃO TÉXTIL E VESTUÁRIO DE PORTUGAL (ATP) 
(Textile And Clothing Association Of Portugal) 
R. Fernando Mesquita, 2785 Edificio Do CITEVE, 
Vila Nova De Famalicão 4760-034, PORTUGAL 
Tel.: +351-252303030 
Fax: +351-252303039 
http://www.atp.pt 
E-mail: atp@atp.pt 
 
CARGO CONTROL PORTUGAL LDA 
Avenida Villagarcia De Arosa 1478, 
Matasinhos 4450, PORTUGAL 
Tel.: +351-29385684, 29385687, 29385691 
Fax: +351-29385688 
http://www.carcon.com 
E-mail:  

 
CENTRO NACIONAL DE PROTECTRO DA PRODUTRO 
AGRICOLA 
INSTITUTO DE PROTECTRO DA PRODUTRO AGRO-ALIMENTAR 

MINISTERIO DA AGRICULTURA 
Quinta Do Marquks, 
Oeiras 2780, PORTUGAL 
Tel.: +351-214435058 
Fax: +351-214420616 
http:// 
E-mail:  
 
CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Rua Das Portas De Santo Antao 89, 
Lisbon 1169-022, PORTUGAL 
Tel.: +351-213224050 
Fax: +351-213224051 
http://www.port-chambers.com 
E-mail: geral@port-chambers.com 
 
EDWARD T ROBERTSON & SON (PERITAGENS) LTDA 
401 Rua Goncalo Sampaio, 2DT, 
Porto 4100, PORTUGAL 
Tel.: +351-26067436, 26989682 
Fax: +351-26067900 



http:// 
E-mail:  
 
SGS PORTUGAL – SOCIEDADE GERAL DE 
SUPERINTENDENCIA SA 
Polo Tecnologico De Lisboa, 6 8211, Pisos 0 E 1, 
Lisboa 1600-546, PORTUGAL 
Tel.: +351-217104200 
Fax: +351-217157520 
http://www.pt.sgs.com, www.sgs.com 

E-mail: pt.informations@sgs.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Praceta Irene De Castro, 20-7° Hab. 5, 
Porto 4350-198, PORTUGAL 
Tel.: +351-225026432 
Fax: +351-225026433 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis-porto@netcabo.pt

 
 
РОССИЯ 

 
В Киевский период Древняя Русь обладала высоким хозяйственным уровнем развития и вела тесные торговые 
взаимоотношения с культурными государствами того времени. Уже тогда в Киеве и Новгороде производили качественные 
шерстяные сукна. Со временем центр государственной деятельности стал перемещаться в Древней Руси на Север – в 
Москву. Многочисленные княжеские распри и, самое главное, нашествие Татар с его печальными последствиями надолго 
остановило успехи Древней Руси и задержало её экономическое развитие. В летописях, например, отмечается тот факт, что в 
1382 Тохтамыш, Хан Золотой Орды, опустошил со своим войском Москву, разрушив в ней сукнодельные заведения. 
Государству приходилось вести упорную борьбу за выживание, а в Западной Европе в то время активно развивались 
городская жизнь, ремесленное, чётко регламентированное производство товаров высокой степени совершенства, и 
повышалась потребность населения в различной продукции и услугах. Вместе с тем у Древней Руси и на Западе появились 
достаточно враждебные государства, преградившие внешние сношения с большинством Европейских государств. В 
сложившейся ситуации незначительные потребности населения Древней Руси удовлетворялись натуральным образом – 
каждое хозяйство пыталось самостоятельно производить или обменивать необходимые предметы домашнего обихода. К 
примеру, изделия из металла, требовавшие специальной обработки, изготавливались мастерами, использовавшими в своей 
работе ‘дедовские’ методы производства, в кузницах близ мест добычи железной руды. Одним из крупных сосредоточений 
мастеров по металлу была Устюжна Железнопольская, где одна тысяча человек добывала руду и продувала её в так 
называемых душницах, а другая тысяча – кузнецы выковывали из металла различные изделия, начиная от оружия и 
заканчивая всевозможными инструментами и предметами домашнего обихода. Там по берегам рек Ижмы и Мологи 
находилось до 800 кузниц. В XVI веке другим таким скоплением начала становиться Тула, близ которой была найдена 
железная руда, а с 1595 появилась особая кузнечная слобода. Несмотря на наличие непревзойдённой продукции из металла, 
основная её масса из-за общего низкого уровня развития техники и отсутствия специализации была достаточно плохого 
качества. Кто мог себе позволить по финансам, старался приобрести по дорогой цене оружие из других государств, 
переходившее из рук в руки по наследству. Продукция других промыслов в большинстве своём оказывалась ещё менее 
удовлетворительной. Видя существенное превосходство в качестве зарубежной продукции, Русские князья в попытке 
повысить качество национальной продукции пытались приглашать на работу иностранных мастеров. Появлявшиеся в Москве 
в XV и XVI веках иностранные мастера действительно вносили свою лепту в повышение техники производства и, 
соответственно, качества изготавливаемой продукции. Однако, в этом не было никакой системы, а основной упор в 
приглашении иностранных мастеров делался на выделке золотых и серебряных украшений, пользовавшихся спросом у знати 
и обеспеченных людей, и на изготовлении оружия. В 1511 была даже учреждена специальная государственная должность – 
оружничаго, который контролировал ход доспешного и булатного дела, а также склады оружия во всём Российском 
государстве. Другие отрасли производства по-прежнему не привлекали внимания князей и не пользовались их содействием. 
 
Планомерное развитие промышленности в Древней Руси началось в Российском Царстве с воцарением в 1613 Дома 
Романовых, Государи которого сразу же оценили значение крупного производства и постоянно оказывали существенное 
содействие его водворению. В то время России приходилось вести борьбу с наступавшими на неё неприятелями; и в таких 
условиях главное внимание уделялось потребностям армии и улучшению её вооружения, в первую очередь – достаточному 
оснащению огнестрельным оружием. Изготовление огнестрельного оружия осуществлялось в специальных кузницах – так 
называемых самопальниках. В 1619 в Туле насчитывалось лишь 25 самопальников, а к 1651 – уже 121 самопальник. Впрочем, 
изготовление огнестрельного оружия велось тогда и в других регионах Российского Царства. Проблема была с изготовлением 
пушек. Из-за отсутствия в тот момент у России собственной меди, пушки изготавливались из иностранного материала. По 
поручению правительства в России начались поиски медной руды, в результате которых в Феврале 1633 в 28 верстах от Соли 
Камской был открыт Григоровский медный рудник; а вскоре около 1656 там был устроен первый медеплавильный завод 
‘Медные Григоровские’. Снабжение армии на ограничивалось лишь на одном вооружении; солдатам и офицерам требовалось 
однообразное обмундирование, которое поначалу было введено в стрелецких и рейтарских полках. Спрос на обмундирование 
породил спрос на сукна. Имеется упоминание о том, что под покровительством Царя Алексея Михайловича Романова (1629–
1676) в 1650 в Москве была учреждена иностранцем Иоганном фон Сведен (или Iоганном Сведеном) суконная фабрика, 
вырабатывавшая тонкие сукна; но эта фабрика не могла конкурировать с более дешёвыми привозными сукнами. Российскими 
Государями поощрялось также и создание других отраслей промышленности, в частности ещё 31 Мая 1634 Царём Михаилом 
Фёдоровичем Романовым для изготовления оконного стекла и аптекарской посуды Шведскому подданному Елисею Койету 
(или Елисѣею Коэту) была жалована грамота с велением ‘скляничное дело делать’. Елисей Койет и его сын – Антон на 
пустоши Духанино в Дмитровском Уезде в 1635 построили первый в России стекольный завод, которому было предоставлено 
право в течение 15 лет безпошлинно продавать свою продукцию. Однако из-за низкого качества продукции дело не ладилось 
пока на завод не были приглашены мастера из Литвы, при которых качество стекла стало улучшаться. В 1668 было начато 
строительство второго стекольного завода в селе Измайлово под Москвой, и уже весной 1669 он стал выдавать первую 
продукцию – посуду из стекла. В связи с распространением книгопечатания и развитием деятельности правительственных 
учреждений Россия стала серьёзно нуждаться в бумаге, которая ввозилась в Россию из-за рубежа по очень высоким ценам. 
Поначалу вместо бумаги пытались использовать бересту и луб, но это не было решением проблемы. Опять же при Царе 
Алексее Михайловиче Романове под Москвой были построены две писчебумажные фабрики:- первая при впадении реки 
Пахры в Москву реку и вторая – на реке Яуза, несколько выше Москвы. 
 
Первые Государи из Дома Романовых всячески отстаивали независимость страны и укрепляли её положение на 
международном уровне. 14 Ноября 1667 на импровизированной верфи в Селе Дединово на Реке Ока по указу Государя 



Алексея Михайловича Романова началось строительство первого Российского двухпалубного парусного корабля. Руководство 
‘по ведению корабельного дела’ было возложено Царём на Боярина Афанасия Лаврентьевича Ордина-Нащокина, а 
руководителями работ были назначены Полковник Русской Службы Голландец Корнелиус ван Буковен и Московский 
Дворянин Яков Леонтьевич Полуехтов. Из-за отсутствия собственных мастеров для строительства корабля были приглашены 
иностранные корабелы под руководством ван Сведена:- корабельщик Гельт, кормщик и плотник Вилим ван ден Стрек, 
кормщик Тимофей ван ден Стрек и работный корабельный человек Минстер; одновременно у этих мастеров учились и 
набирали опыт будущие Русские мастера – подьячий Степан Петров и кормчий из Астрахани Даниил Тарпыков. Корабль 
предназначался для охраны Волжского участка ‘шёлкового пути’ в Хвалынском (ныне Каспийском) Море и на Реке Волга. 
Первый корабль с государственными знаками отличия – гербом и флагом Государства Московского был спущен на воду 
весной 1669, а 24 Апреля 1669 получил прозванье ‘Орелъ’. При этом, несмотря на успехи отдельных отраслей, 
промышленное производство в целом было развито очень слабо; и парусину для первого корабля не удалось изготовить в 
России, а пришлось выписывать из-за границы. 
 
Первые попытки возделывания Хлопчатника в России были предприняты в первой половине XVII века. Тогда вернувшийся в 
Россию из Турецкого плена воин рассказал первому Царю из рода Романовых – Михаилу Фёдоровичу Романову (1596–1645) о 
заморском диковинном Хлопчатнике. Привезённые с Терека семена были посеяны поначалу под Москвой, и конечно же не 
дали никаких результатов. В начале 1640-х эксперименты отца продолжил сын – Царь Алексей Михайлович Тишайший (19 
(29) Марта 1629 – 29 Января (08 Февраля) 1676). По его приказу Астраханскому Боярину и Воеводе – Князю Никите Ивановичу 
Одоевскому (около 1605 – 12 (22) Февраля 1689) предписывалось:- ‘тамъ (в Астрахани) у иноземцевъ сыскать сѣмени бумаги 
хлопчатой самого доброва, сколько мочно, и садовника знающаго, самого же доброва и смирнова, который бы умѣлъ завесть 
бумагу на Москвѣ. А будетъ въ Астрахани хлопчатого семени не сыщетца, боярину и воеводѣ сѣмени велѣть подрядить и 
вывесть изъ за моря съ иными выписанными сѣмены и мастера призвать изъ за моря-жъ’. Одним из таких гонцов за семенами 
Хлопчатника, судя по историческим летописям того времени, был в 1667 и Ларион Льгов. Однако вновь попытки выращивания 
Южного теплолюбивого растения в холодной средней полосе России ни к чему не привели, но зато Хлопчатник стали 
кустарным образом возделывать Армяне, Татары и Казаки на Юге России. 
 
Царь Пётр I Великий (Пётр Алексеевич Романов; 30 Мая (09 Июня) 1672 – 28 Января (08 Февраля) 1725) развернул широкую 
созидательную деятельность на подготовленной предыдущими Российскими Государями почве. Стараясь сблизить Россию со 
странами Западной Европы, Пётр I усиленно добивался выхода к морю, который облегчал бы и удешевлял международные 
сообщения. С тем чтобы обладать таким выходом, он был вынужден вести упорную и тяжёлую борьбу со Шведами, которая, в 
свою очередь, обнажила необходимость в наличии постоянной, хорошо убученной и снаряжённой армии. А открыв выход в 
Балтийское Море, пришлось создавать и флот, который наряду с армией нуждался в соответствующем снаряжении. Всё это 
наталкивало на необходимость дальнейшего содействия промышленному развитию страны. В то же самое время в странах 
Западной Европы начали происходить перемены в промышленных формах, в ходе которых ремесло стало уступать место 
фабрикам. Молодой Государь широко воспользовался данной более совершенной формой производства, которая в лучшей 
мере удовлетворяла государственные и общественные интересы Российской Империи; он усиленно поощрял крупное 
производство, способное вырабатывать обширные количества товара. Для глобальных замыслов и планов Петра I многие 
ремёсла становились мало пригодными, и он отдавал решительное предпочтение возведению заводов и фабрик с их 
массовым производством продукции. В результате вместо увеличения числа самопальников, изготавливавших ружья, в Туле и 
Сестрорецке были возведены два крупных завода; была также остановлена кустарная добыча металлов, на смену которой 
пришло заводское производство. Вместе с тем Царь Пётр I с недоверчивостью относился к казённому ведению живого 
промышленного дела, которое требовало большего внимания, отзывчивости и быстрого реагирования на возникающие 
окружающие обстоятельства. По этой причине он старался передавать казённые предприятия в частную эксплоатацию, 
требовав при этом от частников улучшения и расширения дела. 
 
Царь Пётр I Великий продолжил развивать хлопоководство в стране, удовлетворив просьбу некоего С. Васильева ‘сеять 
хлопчатую бумагу на Юге России’ и обучать возделыванию Хлопчатника других. Осознавая значимость текстильного 
производства для снабжения армии, Пётр I предпринял также ряд принудительных и поощрительных мер по учреждению 
фабрик по производству сукна и заведению в России тонкорунного овцеводства. Так, под его непосредственным 
покровительством в 1698 купцы Сериков и Дубровский учредили свои суконные фабрики. В 1705 Царю был дарован кафтан из 
Русского сукна, а в 1711 Русская армия в первый раз получила качественное национальное сукно для пошива формы. 
Льняное дело в Российской Империи составляло предмет большой заботливости со стороны Правительства. С целью его 
развития 28 Февраля 1711 Пётр I издал Указ о передаче полотняного завода двум Московским купцам Андрею Турке (Туркѣ 
или Турчанинову) и Степану Цымбальщикову в котором предписывал:- ‘Великiй Государь, будучи въ Посольскомъ приказѣ, 
указалъ:- полотняные, скатертные и салфеточнаго дѣла заводы и въ Новонѣмецкой слободѣ купленые дворы, которые 
вѣдомы въ Посольскомъ приказѣ, описавъ на томъ дворѣ и на заводахъ изъ Посольскаго приказа все также и призванныхъ къ 
тому дѣлу изъ-за моря мастеровъ иноземныхъ, по договорамъ ихъ, и Русскихъ людей, обучившихся тому дѣлу, отдать 
купецкимъ людямъ, которые торгуютъ въ Москвѣ, а въ отъѣзды ни куда не ѣздятъ, а именно: Андрею Туркѣ и Степану 
Цымбальщикову и другимъ, и тотъ заводъ имъ распространять съ прибылью своимъ коштомъ, и сдѣланное на тѣхъ заводахъ 
продавать имъ повольною цѣною на свой избытокъ; а буде они оной заводъ радѣнiемъ своимъ умножатъ и учинятъ въ немъ 
прибыль, и за то они отъ Него Великаго Государя получатъ милость; а буде не умножатъ и нерадѣнiемъ умалятъ и за то на 
нихъ, и которые будутъ съ ними въ товарищахъ, взято будетъ штрафу по тысячѣ рублей на человѣка’. В 1714 в Москве начала 
свою работу Казённая Суконная Фабрика; в 1724 – первый игольный завод Рюминых и И. Томилина. История развития 
хлопковой текстильной промышленности в России также начиналась при Царе Петре I после создания в 1721 Российской 
Империи. Вот, что гласил его Указ:- ‘Указ от Июня 26 Дня 1722. Его Императорское Величество прилежное старание имеет о 
распространении в Империи Российской, к пользе Общаго блага и пожитку подданных, дабы учредить разныя манифактуры и 
фабрики, какия в других государствах находятся; и всемилостивейше повелел Манифактур-Коллегии прилежное о том 
старание иметь, каким бы образом вновь такие и иные куриозные художества, а особливо для которых материалы в 
Российской Империи найтись могут, безубыточнее вести и распространить возможно; и тех людей, которые манифактуры и 
фабрики производить похотят, надлежащими привилегиями снабдить ... Имянным Его Императорского Величества Петра 
Перваго Указом, за подписанием Его Величества собственной руки, велено в Москве полотняную манифактуру с Тамесом и 
другие компанейщики производить ярославцу Гостиной сотни Максиму Затрапезнову с детьми ... По приговору Манифактур-
Коллегии, а по прошению Ивана Тамеса с Затрапезновыми, отдан им по описи с оценкою безденежно в Ярославле двор 
пустой ... за рекою Которослью, в угодьях Спасо-Ярославского монастыря, за слободою Новофедоровскою, на ручье 
Кавардаковском ... и к той их манифактуре мастеров иноземцев из других государств выписывать ... а Русских мастеровых 



людей в ученики и работники принимать ... А материал к той манифактуре в Российском государстве покупать, и сделанное 
продавать пять лет беспошлинно ... и для того владения из Манифактур-Коллегии дан им Указ с прочетом того ж году Июня 26 
дня’. 
 
В 1715 с целью побуждения Российских мануфактурщиков улучшать качество выпускаемых изделий Царь Пётр I своим указом 
ввёл как для крупных предприятий, так и для мелких кустарщиков подготовку специалистов и регламентацию производства, 
воспрещавшую, например, изготовление ими узких полотен. Впрочем введённая им регламентация производства касалась и 
других отраслей, в частности, кожевенного производства. Русская армия нуждалась в их доброкачественных изделиях. Вот 
какие требования нёс в себе указ Царя:- ‘... Понеже юфть, которая употребляется на обуви, весьма негодна есть къ ношенiю, 
ибо дѣлается съ дегтемъ, и когда мокроты хватитъ, расползывается и вода проходитъ, того ради оную надлежитъ дѣлать съ 
ворваннымъ саломъ, и инымъ порядкомъ: чего ради посланы изъ Ревеля мастеры к Москвѣ для обучения того дѣла; для чего 
объявляется и повелѣвается всѣмъ выше писаннымъ промышленникамъ, во всемъ государствѣ, дабы отъ каждаго города по 
нѣскольку человѣкъ ехали къ Москвѣ и обучались, которому обученiю дается срокъ на на два года, то-есть по 1718 годъ; по 
изшествiи же вышеписанныхъ лѣтъ, ежели кто будетъ такiя юфты для дѣланiя обувей продавать или изъ нихъ обуви дѣлать, 
такой будетъ въ жестокомъ наказанiи и сосланъ будетъ въ каторгу и лишенъ всего имѣнiя; и для того бъ въ вышереченные 
два года конечно обучились, дабы въ сей штрафъ не впали; такожъ кто всякую обувь дѣлаетъ, чтобы къ 1718 году отнюдь изъ 
старой юфти никакихъ обувей ни въ лавкахъ, ни въ домахъ не остались (что фискаламъ смотрѣть накрѣпко)’. Спустя два года, 
в 1717, Царь Пётр I предупредил Губернаторов и промышленников, повелев ‘въ которыхъ городахъ кожевенные малые и 
среднiе заводы изъ тѣхъ по 2, а в которыхъ городахъ заводы многiе, изъ тѣхъ выслать смотря по пропорцiи заводовъ, по 
разсмотрѣнiю губернаторскому, безъ молчанiя, какъ о томъ Его Великаго Государя указы повелѣваютъ, не отписываясь 
ничѣмъ, дабы въ томъ обученiи ни малыя остановки не учинилось, а ежели отъ невысылки тѣхъ мастеровыхъ людей въ 
обученiи того дѣла учинится остановка, и то взыщется на тѣхъ Губернаторахъ, отъ кого въ той высылкѣ учинится замедленiе, 
жестоко’. Новое указание Царя, отданное им в 1718, имело ещё более строгий наказ:- ‘А кто сей указъ преступитъ, тотъ 
будетъ лишенъ всего своего имѣнiя, и сослан будетъ съ наказанiемъ въ вѣчную работу на галеры, о чемъ фискаламъ 
накрѣпко смотрѣть, самимъ подъ такимъ же наказанiемъ’. 
 
Весьма наглядно деятельность Петра I, направленную на обучение и подготовку специалистов, характеризует следующее его 
высказывание:- ‘Нашъ народъ яко дѣти, неученiя ради, которые никогда за азбуку не примутся, когда отъ мастера не 
приневолены бываютъ, которымъ сперва досадно кажется, но когда выучатся, потомъ благодарятъ, что явно изъ всѣхъ 
нынѣшнихъ дѣлъ, не все-ль неволею сдѣлано, и уже за много благодаренiе слышится, отъ чего уже плодъ произошелъ, и въ 
мануфактурныхъ дѣлахъ не предложенiемъ однимъ деѣлать, но и принуждать и вспомогать наставленiемъ, машинами и 
всякимъ способомъ и яко добрымъ экономомъ быть’. 
 
Царь Пётр I всячески старался облегчить разработку естественных богатств страны и повысить производительность труда. 
Знаменитая в те времена так называемая Бергъ-Привилегiя, предоставленная им в виде закона от 10 Декабря 1719, 
установила горную свободу в России и стала выдающимся актом его экономической деятельности. В соответствии с этим 
законом ‘... соизволяется всѣмъ и каждому дается воля, какого бы чина и достоинства ни былъ, во всѣхъ мѣстахъ, какъ на 
собственныхъ, такъ и на чужихъ земляхъ искать, плавить, варить и чистить всякiе металлы. ... Помѣщики или владѣльцы техъ 
земель, въ которыхъ руды изобрящутся, имѣютъ напредь въ сихъ позволенiе ко устроенiю тѣхъ заводовъ, когда заранѣе о 
томъ востребуютъ. ... Ежели владѣлецъ не имѣетъ охоты самъ строить, и съ другими въ товарищество вступить не похочетъ, 
или отъ недостатка своего не возможетъ, то принужденъ будетъ терпѣть, что другiе въ его земляхъ руду и минералы искать и 
копать и передѣлывать будутъ, дабы Божiе благословение подъ землею въ тунѣ не оставалось’. Предоставленная Царём 
Российским гражданам горная свобода во многом способствовала разработке полезных ископаемых в стране, но при этом год 
за годом в течение последующих 60 лет нарастало недовольство землевладельцев, которое в итоге привело к отмене горной 
свободы. 28 Июня 1782 Императрица Екатерина II Алексеевна Великая (21 Апреля (02 Мая) 1729 – 06 Ноября (17 Ноября) 
1796), идя навстречу своим недовольным подданным, издала манифест, согласно которому ‘... право собственности каждаго 
въ имѣнiи его распространяемъ и повелѣваемъ разумѣть не на одной поверхности земли имъ благопрiобрѣтенной или по 
наслѣдству пришедшей; но и въ самыхъ нѣдрахъ той земли и въ водахъ ему принадлежащихъ на всѣ сокровенные минералы 
и произращенiя и на всѣ дѣлаемые изъ того металлы’. Этот манифест стал печальным событием для Российской горной 
промышленности, поскольку на долгие годы затормозил её развитие. 
 
Вернёмся к правлению Царя Петра I Великого. Появляющиеся и растущие промышленные предприятия в то время 
испытывали острую нужду вследствие недостатка рабочих. А нужда страны в услугах собственной промышленности для 
государственных целей подталкивала Царя и к чрезвычайным мерам для поддержки таких предприятий. В частности, 08 Июля 
1722 он издал указ, которым воспретил возвращать с них законным владельцам мастеров и учеников ‘чьи бы они ни были, 
хотя и бѣглые явятся, понеже интересенты фабрикъ объявляютъ, что затѣм въ фабрикахъ ихъ чинится остановка’. 
Отставание от стран Западной Европы в развитии национальной промышленности и стремление к её форсированному 
развитию вынуждало Царя искать содействия иностранцев. Пётр I активно приглашал Европейских мастеров в Россию для 
налаживания новых современных производств и обучения местных работников, предоставляя им льготы и оказывая большое 
внимание и содействие. При этом у некоторых Российских подданных закрадывалась в голове мысль о том, что эти 
иностранцы были главными деятелями той эпохи. На самом же деле в среде фабрикантов того времени иностранцев было 
очень немного. Подавляющее большинство промышленных предприятий Российской Империи принадлежало Русскому 
купечеству, а иностранцы были лишь ответственными служащими и мастерами на них. Фактическое иностранное влияние в 
Российской промышленности не было столь сильно, как это стало проявляться позже, спустя немногим почти два столетия. 
 
Создание крупных производств, начатое Царём Петром I Великим, развивалось неравномерно по различным отраслям 
зарождавшейся и создававшейся Российской промышленности. Наибольший успех был достигнут в течение XVIII века в 
горном деле и преимущественно в выработке железа, основные производства которого сосредотачивались тогда на Урале. 
Удовлетворив национальные потребности в железе, в начале XIX века Российская Империя стала ежегодно в количестве 
около 1 500 000 пудов (или 24 571 тонна) вывозить его в Западно-Европейские страны. Однако развитие в том же XIX веке 
техники метуллургической промышленности в странах Западной Европы пошло громадными темпами, тогда как в России оно 
оставалось на прежнем уровне. В результате вывоз железа из России в Западно-Европейские страны очень скоро 
прекратился, и теперь уже Россия стала завозить из них более качественный металл. Дошло даже до того, что проложенные 
рельсы на Уральской железной дороге, проходившей мимо главнейших железоделательных заводов России, были 



изготовлены в Англии. Возрождение Российской металлургической промышленности с применением усовершенствованных 
способов производства началось лишь в конце XIX века. 
 
Оказавшаяся на троне вслед за Петром I Императрица Анна Иоанновна (28 Января (07 Февраля) 1693 – 17 (28) Октября 1740) 
в 1740 незадолго до своей смерти издала Правительственный Указ, по которому в Астрахани и Кизляре Армянам отводились 
удобные для возделывания Хлопчатника земли, и эти первые Российские хлопкоробы согласно Указа полностью 
освобождались от оброка. Вот, к примеру, что писал в 1740-е Иоганн Петер Фальк (1727–1774), Шведский врач и 
естествоиспытатель, Директор Ботанического Сада при Санкт-Петербургской Академии Наук, Академик Санкт-Петербургской 
Академии Наук:- ‘Хлопчатую бумагу сеют многие Армяне и Татары, но в небольших огородах... При надлежащем присмотре 
она родится всегда хорошо. Жаль, что она не разводится Армянами, Татарами и Казаками в большом количестве’. Российский 
исследователь, описавший ряд зоологических таксонов в Комментариях к путешествию по Российской Империи в 1772–74, 
Иоганн Готлиб Георги (известный также как Иван Иванович Георги) сообщал в 1774:- ‘около Терека выращивается хлопчатная 
бумага’. В 1795 Таврический Губернатор Семён Семёнович Жегулин прислал в Санкт-Петербург ‘хлопчатую бумагу, которая 
для опыта посажена была и созрела недалеко от Керчи’. Это лишний раз свидетельствовало теперь уже из Крыма о 
непрекращающемся интересе Российской Империи к возделыванию Хлопчатника на своей территории. Такие попытки 
предпринимались на Юге России во многих местах. В частности, в 1796 упоминалось о ряде опытов посева этой 
сельскохозяйственной культуры вблизи Царицына (нынешнего Волгограда). С 1888 по 1890 Департамент Земледелия России 
охватил опытными посевами Хлопчатника около 300 географических точек на Юге Российской Империи с целью выяснения 
возможности его возделывания. На основании проведённых опытных посевов для возделывания Хлопчатника были признаны 
пригодными Терская Область и Дагестанская Область. Урожайность Хлопчатника составляла от пуда до тонны хлопка-сырца 
с десятины. Крупный учёный – агроном-исследователь Владимир Григорьевич Ротмистров (04 Июня 1866 – 24 Октября 1941) 
вёл работу с этой культурой и писал:- ‘Сомневаться в возможности культуры Хлопчатника ... нельзя – это наша культура’. Он 
доказал возможность разведения Хлопчатника в широкой зоне Юга нынешней Украины. С 1912 в Хасав-Юрте и Дербенте в 
Дагестанской Области были организованы опытные поля для более систематической проверки и изучения возможности 
прибыльного возделывания Хлопчатника в районах этих двух населённых пунктов. 
 
К середине XVIII века крепостные кустари близ Москвы, а также в селе Ивановское (будущий город Иваново-Вознесенск) и его 
окрестностях давно уже занимались в зимнее время изготовлением льняных тканей, включая их набивку и окраску. В народе 
этих кустарей прозвали капиталистыми крестьянами, которым дозволялось покупать себе на производство мизинных крестьян 
– крепостных крестьян последней статьи. Первым в селе Ивановское текстильную мануфактуру основал в 1742 Григорий 
Бутримов, вслед за ним в 1748 новую мануфактуру основал его компаньон Иван Грачев вместе со своим братом Ефимом 
Грачевым, позже Иван Ямановский и Иван Гарелин организовали свои текстильные мануфактуры. Льняные ткани кустарного 
производства за счёт своего не очень-то высокого качества продолжали пользовались спросом лишь среди других 
крепостных, а Российская знать и люди с достатком со второй половины XVIII века стали переходить на использование 
хлопчатобумажных ситцевых тканей, изготовленных двумя мануфактурами, обосновавшимися близ Санкт-Петербурга. 
История этих двух мануфактур начиналась с того, что в 1753, два выходца из Англии – предприниматели Вилъйэм Чэймбэлэн 
(William Chamberlain) и Ричад Козэнс, Младший (Richard Cosens, Jr), решившие вложить 20 000 тогдашних Российских Рублей 
в общее дело, подали челобитную в Мануфактур-Контору о создании ‘печатной фабрики на бумажных и шёлковых тканях’. Им 
была предоставлена десятилетняя монополия (нечто вроде лицензии) на производство ситца в России из суровой ткани, 
произведённой в Англии. Воспользовавшись льготами, изложенными в Регламенте Мануфактур-Коллегии от 1723 для 
начинающих небывалое в России производство, они испросили себе на 20 лет 500 крепостных, а также право беспошлинной 
торговли, беспошлинный ввоз оборудования и запрет на создание новых конкурирующих производств. Спустя 10 дней они 
получили разрешение на создание своей фабрики, а льготы им были предоставлены лишь на 10 лет. В Июне 1755 на берегу 
безымянного ручья в Красном Селе близ Санкт-Петербурга они открыли свою Красносельскую Ситценабивную Мануфактуру. 
Через год фабрику проинспектировали чиновники из Мануфактур-Конторы и остались довольны увиденным. Ситцы 
получались отменными. Однако очень скоро эту продукцию начали подделывать в Москве, вследствие чего на нарушителей 
подействовали правительственными распоряжениями о наказаниях. При основании фабрики в Красном Селе поначалу 
задействовали 23 отечественных и иностранных специалиста, а спустя 2 года работы фабрики их было уже 92. В 1757 Козэнс 
установил на фабрике первый ручной каландр (машину для придания ткани гладкости и глянца), который посменно вращала 
бригада из 20 рабочих. Фабрика достигла пика развития в 1768. В этот момент на ней трудились 288 рабочих. Козэнс начал 
интересоваться всеми техническими новинками в сфере ситценабивного производства. А меж тем их монополия, 
утверждённая всего лишь на 10 лет, подходила к концу. В 1762 Российская Императрица Екатерина II отменила монополию 
Красносельской ситценабивной мануфактуры и в 1763 разрешила ещё двум выходцам из Германии – предпринимателям 
Йохану Сирициусу (Johann Sirizius) и Кристиану Лиману (Christian Lehman) построить на острове между центральной 
площадью и Преображенской горой в Шлиссельбурге (опять же близ близ Санкт-Петербурга) вторую в России ситценабивную 
мануфактуру. По своей специфике это также была отделочная фабрика, осуществлявшая заключительную отделку суровых 
тканей из Англии. Бытовало мнение, что два этих новых предпринимателя работали на Красносельской ситценабивной 
мануфактуре и, украв секреты производства, решили создать свою собственную фабрику. Фабричная работа была нелёгкой, и 
желающих заниматься таким трудом было мало. Наладив отношения с Петербургской полицией, Кристиан Лиман договорился 
об отправке на своё производство ‘жёнок и девок’. Жёнками называли тогда жён солдат, уходивших служить на долгое время. 
Оставшись в столице одни и без денег, жёнки занимались попрошайничеством и проституцией. Их арестовывали и высылали 
из столицы на фабрику в Шлиссельбург, определяя на самый тяжёлый труд. Расположение фабрики на острове по сути 
ставило этих женщин в положение каторжных. 
 
В это же время на Красносельскую и Шлиссельбургскую мануфактуры стали съезжаться для заимствования передового 
производственного опыта кустари из Владимирской Губернии, в том числе из села Иваново. Некоторые кустари одиночки в 
дальнейшем стали организовать свои усовершенствованные набивочные или красильные производства ситцев. В 
исторических документах описывается один из таких примеров, когда бывший крестьянин кустарь из Села Иваново 
Владимирской Губернии некий Осип Степанович Соков вместе с несколькими другими земляками поступил подобным 
образом, устроившись на Шлиссельбургскую мануфактуру Сирициуса и Лимана. До своего устройства на работу на эту 
мануфактуру он занимался изготовлением печатных досок – манер, использовавшихся для набивки льняных тканей. В 
процессе своей трудовой деятельности в Шлиссельбурге Сокову удалось разузнать секретные рецепты составления 
качественных красок и закрепителей цвета для ткани, а также архитектурные схемы технологических строений, которые после 
его возвращения в Иваново были использованы для создания и употребления в производственных процессах действующих и 
создававшихся текстильных мануфактур. С отменой монополии ситценабивные мануфактуры стали создаваться и в других 



регионах Российской Империи, в том числе и в Москве. Вместе с тем в Российской Империи постепенно продолжали 
развиваться и кустарные льняные производства местных крепостных и суконная отрасль, например, к 1770 существовало уже 
около 30 мануфактур, изготавливавших достаточно качественное сукно. 
 
С тем, чтобы занять Российских крестьян в течение периода времени, начиная с окончания сбора урожая и до начала 
посевных работ по новому урожаю, Императрица Екатерина II (1729–1796) в 1775 издала Манифест, предписывавший ‘не 
чинить препятствий крепостным добровольно заводить всякого рода ткацкие станы и производить на них всевозможные 
‘рукоделия’’. С развитием ситценабивных мануфактур кустари, занимавшиеся набивкой и окраской самодельных льняных 
полотен, очень скоро осознали, что ткани из хлопка гораздо лучше воспринимают набивку и окраску, нежели ткани из льна. 
Это послужило толчком к их постепенному переходу на заключительную отделку суровых тканей из хлопка, которые в 
небольших количествах купцы стали завозить им по Волге из Персии и других сопредельных местностей Средней Азии, в 
частности из Бухары. Постепенно в стране стала зарождаться прослойка Российских предпринимателей, которые стали 
вкладывать заработанные денежные средства в возведение текстильных производств. Поскольку отделка суровых тканей из 
хлопка требовала привлечения дополнительных работников, кустари стали нанимать их себе из разных окрестностей. Так 
появлялись будущие текстильные фабрики теперь уже Российских предпринимателей. 
 
В 1784 Ричад Козэнс, Младший, основатель первой Российской ситценабивной мануфактуры, не выдержав напора 
конкурентов, вышел из этого дела. Фабрика обанкротилась, а вот Шлиссельбургская мануфактура на многие годы вперёд 
стала передовым предприятием текстильной промышленности Российской Империи. В 1814–20 руководство фабрики впервые 
внедрили на производстве механическое печатание рисунков цилиндрами на специальных набивных столах. Все 
квалифицированные работы на этой мануфактуре выполнялись немногочисленным мужским персоналом, а женский персонал 
в виде так называемых свободных женщин выполнял не сложные и не опасные работы. После смерти основателя 
мануфактуры – Немца Кристиана Лимана, на ней поменялось несколько хозяев. Кроме того, в России в 1820 разрешили ввоз 
дешёвых набивных тканей из-за рубежа, в результате мануфактура сбавила в оборотах и временно закрылась. В 1830 по 
предложению Министра Финансов Российской Империи её возглавил Фридрихь фон Битепаже (Friedrich von Bietepage). Под 
его руководством мануфактура заметно ожила, став одной из лучших в России, а её ситцы в качестве ничуть не уступали 
зарубежным аналогам и с успехом продавались в Санкт-Петербурге, Москве, Тифлисе, Варшаве и других городах Российской 
Империи, а также в Европейских странах. Для рабочих своей мануфактуры Битепаже построил также несколько жилых домов. 
По исполнению ему 77 лет от отошёл от дел, что привело мануфактуру к упадку. В 1840-х она перешла в собственность 
Англичан Вилъйэма Эдьжётчэна Хабада (William Egerton Hubbard), Дьжеймза Вилъйэма Максвэла (James William Maxwell) и 
Выборгского первостатейного купца Эдвода Дьжона Могэна (Edward John Morgan). Новые владельцы внесли свой вклад в 
развитие этой мануфактуры:- при них были построены дополнительные фабричные корпуса из красного кирпича (в настоящее 
время они признаны памятником промышленной архитерктуры), установлены новые паровые и печатные машины; ручной 
труд продолжал использоваться лишь при изготовлении под заказ самых дорогих тканей. При них были построены также дом 
для смотрителя и один из первых футбольных стадионов в России. Дома на Улице Фабричной для рабочих мануфактуры 
были оснащены водопроводом и канализацией, ставшие поначалу диковинкой для всего Шлиссельбурга. В то время на 
мануфактуре работали уже 700 человек. Вложенный в кадры капитал дал свою отдачу в виде выпуска готовой продукции 
отменного качества, за что Царь даровал мануфактуре право ставить на ней клеймо с изображением Герба Российской 
Империи. В конце XIX – начале XX века у мануфактуры появилось ещё одно клеймо – с изображением ключа, как на Гербе 
Шлиссельбурга. 
 
Текстильное производство в России разрасталось постепенно, например, в самом начале 1800-х в Московском регионе 
числилось уже 27 ситценабивных мануфактур. Такое развитие ситуации объяснялось прежде всего слабостью внутреннего 
рынка потребления. Из-за скудости достатков крестьян фабричный товар очень медленно входил во всеобщее потребление. 
Существовавшее в Российской Империи крепостное право благоприятствовало натуральному хозяйству, при котором 
большая часть крестьян удовлетворяла свои потребности в одежде по старинке – за счёт кустарного домашнего 
производства. Более активными темпами в тот момент развивалось изготовление сукна. С 1822 Российские суконщики стали с 
избытком перекрывать нужды армии в шерстяном сукне для пошива формы. К 1828 в Российской Империи числилось уже 
около 400 суконных фабрик, производивших в год около 5 миллионов аршинов простого и 4 миллионов аршинов тонкого сукна. 
(Примечание:- 1 аршин = 27 дюймов = 71.12 сантиметров.) Пик развития суконной отрасли в Российской Империи пришёлся 
на 1880, после которого в ней наступил кризис, вызванный ослаблением спроса на сукно и усилением спроса на гладкие 
безворсные (камвольные) ткани из шерсти, а также вследствие усилившейся конкуренции со стороны более дешёвых тканей 
из хлопка. В результате разразившегося кризиса часть суконных фабрик, не выдержавших конкуренции и не способных 
перепрофилировать своё производство на переработку другого материала, закрылись. Остались лишь те фабрики, чью 
качественную продукцию продолжали покупать потребители. 
 
С конца XVIII века купцы стали завозить в Россию не только Британские и Средне-Азиатские суровые ткани из хлопка, но и 
пряжу из хлопка из Бухары. Пряжа эта была ручной выработки и не отличалась качеством, вследствие чего и развитие 
Российского ткацкого производства шло достаточно медленными темпами. Впрочем и суровых тканей из Великобритании 
завозилось в Российскую Империю не так уж и много, что, в свою очередь, объяснялось их незначительным объёмом 
выработки самими Британскими ткачами. Однако вслед за эпохальными изобретениями в сфере хлопкового 
волокноотделения, прядения и ткачества сначала в Великобритании, а затем и во всей Европе началось массовое 
изготовление хлопчатобумажных тканей. Привоз в Российскую Империю тканей из хлопка стал расти быстрыми темпами. 
Чтобы защитить и развить в стране собственное производство готовых хлопчатобумажных тканей из завозившихся из-за 
рубежа суровых ситцевых тканей – миткалей, Российское Правительство сначала ввело в 1783 ввозную пошлину на миткаль, 
а затем повысило её в 1802 с 10 копеек за аршин до 20 копеек, но при этом Российским мануфактурщикам Правительство 
возвращало 15 копеек за каждый аршин набивных или крашеных ситцев, изготовленных из иностранных миткалей. В период с 
1802 по 1807 ежегодный привоз в страну хлопчатобумажных тканей через границу с Европейскими государствами оценивался 
в 4 958 000 Рублей ассигнациями (ассигнацiями). Вскоре в страну стала привозиться хлопковая пряжа для последующего 
ткачества и чуть позже – хлопковое волокно для прядения. 
 
В 1804 в Российской Империи действовало 199 ситцевых и миткалевых (главным образом), бумаготкацких и красильных 
мануфактур (приблизительно в одинаковом количестве), изготавливавших и отделывавших хлопчатобумажные ткани; на них 
трудилось 6 566 работников, в среднем по 33 работника на одну мануфактуру. В отношении прядильных производств в России 
весьма показательным стал пример Московских купцов Фёдора Пантелеевича Пантелеева, А. Александрова и М. Герасимова, 



которые при содействии Московского Военного Губернатора и Главноначальствующего Тимофея Ивановича Тутолмина летом 
1808 привезли в Сельцо Спасское Лапино Московского Уезда (ныне территория города Королёв) с казённой Санкт-
Петербургской Александровской Бумагопрядильной Мануфактуры образцовые механические прядильные станы, 
приводившиеся в движение с помощью конного привода. В этом сельце на базе старой выкупленной Фёдором Пантелеевым 
полотняной мануфактуры им была создана первая в Российской Империи частная Бумагопрядильня Пантелеева и Ко., на 
которой и были установлены эти образцовые прядильные станы. Задумка Пантелеева заключалась ещё и в том, чтобы 
‘поставивъ оную въ виду публики, на тотъ единственно конецъ, дабы всякъ могъ видѣть какъ строенiе машинъ, такъ и самое 
производство оныхъ’. Фёдор Пантелеевич Пантелеев дал вольную от крепостной зависимости своим мастеровым, что 
привело к резкому росту производительности их труда. В 1810 у этой бумагопрядильни было уже 100 прядильных станов, 
заказанных в мастерской Александровской Бумагопрядильной Мануфактуры, с общим количеством веретён 12 960 штук, на 
которых за год изготавливалось до 2 000 пудов пряжи (по 6.3 фунта на каждое веретено). Умельцы механической мастерской, 
действовавшей при этой бумагопрядильне, на основе купленных образцов сами изготовили и внедрили в производство 
чёсальные и прочие машины для предварительной обработки хлопкового волокна. Примеру Фёдора Пантелеева последовали 
многие другие Российские предприниматели, начав организовывать прядильные производства. 
 
Серьёзные перемены в хлопчатобумажном деле случились в России во время Отечественной Войны 1812 (12 Июня–14 
Декабря 1812) против вторжения Французской ‘Великой Армии’ Наполеона I (Napoléon I; 1769–1821). Из-за пожара Москвы, 
произошедшего с 02 по 06 Сентября 1812, пострадали практически все находившиеся в городе хлопчатобумажные 
мануфактуры. Вместе с тем случившийся пожар придал мощный толчок к развитию Ивановских мануфактурщиков, 
нарастивших объёмы производства при возросших ценах на готовые ткани. Это произошло отчасти потому, что Французы не 
дошли до Села Иваново Владимирской Губернии. 
 
Развитие бумагопрядильных производств в Российской Империи сдерживалось официальным запретом Правительства 
Великобритании на вывоз из страны современных и качественных по тем временам прядильных станов. Крайне малыми 
количествами прядильные станы ввозились в Россию из Бельгии и Франции, где местные заводы начали осваивать их выпуск 
и продажу всем желающим из других государств. Прядильные станы местного Российского производства не отличались 
высоким качеством, из-за чего и пряжа, вырабатывавшаяся на них сильно уступала качеству Британской пряжи и пряжи из 
других Европейских государств. Тем не менее, усиливавшийся спрос на хлопчатобумажные ткани приводил к тому, что 
изделия разного качества находили своих покупателей. 
 
В 1814 в Российской Империи насчитывалось 424 хлопчатобумажных мануфактур, среди которых были ситцевые и 
миткалевые, бумаготкацкие и красильные; на которых трудилось 39 210 работников, в среднем по 92 работника на одну 
мануфактуру. За 10 лет, начиная с 1804 количество таких мануфактур практически удвоилось, несмотря на проблемы, 
созданные Отечественной Войной 1812 против Французских захватчиков. Сами мануфактуры становились при этом более 
крупными. Наглядным примером того, как развивалась в первой половине XIX века местная хлопчатобумажная отрасль, 
служит приводимая ниже таблица со среднегодовыми значениями показателей привозов сырья и продукции из-за рубежа и 
вывозов готовой продукции из Российской Империи. 
 

Средние За Год Показатели Российской Хлопчатобумажной Отрасли 

Годы 

Иностранный Привоз Вывоз Хлопчатобумажных 
Изделий, 

в Рублях Ассигнациями 
Хлопок, 
в пудах 

Пряжа, 
в пудах 

Ткани, 
в Рублях Ассигнациями 

1812 – 1815 32 000 113 000 7 031 000 705 000 

1816 – 1820 19 800 125 000 16 161 000 899 000 

1821 – 1825 70 000 236 000 12 151 000 2 256 000 

1826 – 1830 103 000 432 000 12 424 000 6 348 000 

1831 – 1835 149 000 560 000 10 190 000 4 967 000 

1836 – 1840 320 000 589 000 13 989 000 4 461 000 

1841 – 1845 527 000 590 000 3 966 000* 1 953 000* 

1846 – 1850 1 115 000 351 000 3 882 000* 2 373 000* 
Примечание:- * В Рублях Государственными Кредитными Билетами, после перехода Российской Империи с 01 Сентября 1843 с Рублей Ассигнациями на Рубли 
Государственными Кредитными Билетами по курсу 3.50 Рубля Ассигнациями за один Рубль Государственными Кредитными Билетами. 1 пуд = 0.016 380 687 2 
тонны. 
 
Учитывая представленные в таблице значения, можно сделать вывод о том, что привоз иностранного хлопкового волокна в 
Российскую Империю с 1812 по 1850 вырос почти в 35 раз, в то время как привоз иностранной хлопковой пряжи вырос всего 
лишь в 3 раза; привоз иностранной ткани сначала нарастал, а потом объём её привоза устоялся на определённом уровне; а 
вот вывоз готовой продукции из Российской Империи увеличивался практически непрерывными темпами, причём достаточные 
объёмы вывоза приходились на местности Средней Азии, из которых до этого привозились в Россию изделия из хлопка. 
Собственно сам процесс развития хлопчатобумажной отрасли в России происходил от обратного, то есть сначала стали 
привозиться в страну готовые ткани из хлопка; затем, когда местные кустари освоили процесс заключительной отделки 
(набивку и крашение) тканей из хлопка, в страну помимо готовых тканей из хлопка стали привозиться и суровые (или 
неотделанные) ткани из хлопка; вслед за этим был налажен этап ткачества суровых тканей из хлопка и в страну стали 
привозиться готовые и суровые ткани из хлопка, а также хлопковая пряжа; и на последнем этапе был освоен и налажена 
стадия прядения пряжи из хлопка, вследствие чего к обычному устоявшемуся привозу тканей и пряжи добавился ещё и привоз 
в страну хлопкового волокна. 
 
Несмотря на приведённые факты, хлопчатобумажная промышленность в Российской Империи стала развиваться по-крупному 
лишь со второй половины XIX века. Толчком тому послужили отмена Правительством Великобритании в 1842 запрета на 
вывоз из страны производимого прядильного оборудования и предложение Российской Империи кредитов в виде отсрочки 
платежа за это оборудование. К 1843 были построены 48 бумагопрядильных фабрик, из которых 29 располагались в Санкт-
Петербурге и в его окрестностях. Эти фабрики располагали суммарно 350 000 веретён. Спустя три года это количество 
удвоилось, а к 1863 – увеличилось почти в пять раз, насчитывая уже 1 600 000 веретён.  
 
03 Марта 1861 состоялось эпохальное событие в жизни всей Российской Империи – Император Александр II Николаевич (17 
(29) Апреля 1818 – 01 (13) Марта 1881) отменил в стране крепостное право, подписав манифест о его отмене. Освобождение 
огромного количества крестьян от крепостной зависимости изменило весь хозяйственный уклад в стране. Большая часть 



населения получила право самостоятельной деятельности и очень скоро превратилась в крупного потребителя изделий 
фабрично-заводского производства. Всё это дало мощный толчок для общего быстрого подъёма производительности труда и 
развития кредитно-денежного хозяйства по всей Российской Империи. Одновременно с этим массовое создание в стране сети 
железных дорог помогло ещё больше повысить производительность труда за счёт улучшения и удешевления транспорта. 
Всего за десять лет с отмены крепостного права вывоз хлебов из России в Западно-Европейские страны увеличился в 
громадных размерах:- Пшеницы – в 4 с небольшим раза (с суммы 38 526 000 Рублей в год в период с 1861 по 1865 до 
159 432 000 Рублей в год в период с 1886 по 1890), Ржи – почти в 7 раз (с 7 778 000 Рублей до 54 227 000 Рублей в год в те же 
периоды времени), Ячменя и Овса – почти в 13 раз (с 2 765 000 Рублей до 35 467 000 Рублей и с 3 131 000 Рублей до 
40 205 000 Рублей в год в те же периоды времени, соответственно). Столь мощное и стремительное возрастание вывоза 
существенно повысило средства сельского населения, подняв тем самым его покупательскую способность. Российский Рубль 
стал крепкой мировой валютой. Развитие банковского дела в стране также помогло существенно облегчить торговые обороты 
и организацию промышленных производств. Спустя всего полвека, на 01 Января 1912 учёт торговых векселей и выдачи по 
специальным текущим счетам, обеспеченным векселями, выражались в сумме 3 031 000 000 Рублей, а по ссудам под товары 
на эту же дату было выдано 514 000 000 Рублей. В дополнение ко всему, начиная с 1870-х, в Российской Империи стала 
применяться покровительственная таможенная политика, охранявшая внутреннее производство от иностранной конкуренции. 
Это также помогло в значительной мере поднять и укрепить Российскую промышленность. Согласно промышленным 
переписям того времени в 1855 число промышленных предприятий составляло 9 200 заведений, на которых трудилось 
454 600 рабочих, с общей суммой производства 155 900 000 Рублей, из которой на одно заведение приходилось в среднем 
16 946 Рублей и на одного рабочего – 341 Рубль; а в 1908 число промышленных предприятий составляло уже 39 494 
заведения, на которых трудилось 2 668 800 рабочих (в том числе 505 557 рабочих лишь хлопчатобумажных предприятий), с 
общей суммой производства 4 906 500 000 Рублей (в том числе 891 364 000 Рублей хлопчатобумажных предприятий), из 
которой на одно заведение приходилось в среднем 124 234 Рублей и на одного рабочего – 1 838 Рублей. Такие данные 
достаточно хорошо характеризовали возрастание размеров промышленных предприятий и повышение их технического 
оснащения. Кстати, на тот момент хлопчатобумажная промышленность Российской Империи и по сумме производства и по 
количеству рабочих занимала первое место во всей промышленной деятельности страны. 
 
Вместе с тем, в начале 1860-х в хлопчатобумажной промышленности России разразился серьёзный кризис. Не успев 
оправиться от последствий Крымской Войны (1853–56), промышленность столкнулась с последствиями Американской 
Гражданской Войны (American Civil War; 12 Апреля 1861–10 Мая 1865) между Севером и Югом, вследствие которой цены на 
Американский хлопок взлетели со среднего уровня в 15 центов за фунт (или 330.69 Долларов США за тонну в 1861) до 
безумного по тем временам уровня в 190 центов за фунт (или 4 188.74 Доллара США за тонну в 1864), и его поставки из 
Европы в Россию на некоторое время практически прекратились. К тому же после отмены крепостного права в России 
временно, но существенно подорожали рабочие руки. Хлопчатобумажная промышленность России смогла оправиться от 
кризиса лишь к концу 1860-х, после чего вновь стала развиваться по нарастающей. Но, как говорится, нет худа без добра – в 
ответ на кризис Царское Правительство было вынуждено обратить особое внимание на возделывание Хлопчатника в самой 
Российской Империи. В результате ещё в начале 1860-х в Закавказье, главным образом в Эриванской и Елисаветпольской 
губерниях (до 80%) и в незначительных объёмах в Кутаисской, Тифлисской и Бакинской губерниях, на богарных землях 
приступили к возделыванию Хлопчатника и очень скоро там стали получать по 500 000–600 000 пудов (8 190–9 828 тонн) в год 
очищенного хлопкового волокна. За основу возделываемых Селекционных Сортов были взяты Сорта Египетского и 
Американского Хлопчатника, из которых Американские стали господствующими. К местным условиям произрастания лучше 
всего подошёл Нагорный Хлопчатник (Upland Cotton) Вида Госсипиум Хирсутум (Gossypium Hirsutum) (или Хлопчатник 
Мохнатый или Хлопчатник Обыкновенный) и совсем немного местный сорт ‘Кара-Коза’ Азиатского Хлопчатника Разновидности 
Госсипиум Хэрбасэум (Gossypium Herbaceum) (или Хлопчатник Травянистый или Хлопчатник Настоящий или Хлопчатник 
Левантийский (Levant Cotton) или Хлопчатник Аравийский (Arabian Cotton)). Ещё одним регионом в Российской Империи для 
возделывания Хлопчатника стала территория Средней Азии, и в частности Туркестан. Присоединённый к России в 1867 он 
получил название Туркестанское Генералъ-Губернаторство, а немногим позже – с 1886 – Туркестанский Край. Освоение 
возделывания Хлопчатника в Туркестане началось позже, чем в Закавказье, но благодаря его широкому распространению 
среди туземного населения и весьма благоприятным природно-климатическим условиям Туркестан очень быстро превратился 
в главенствующий регион по возделыванию Хлопчатника в Российской Империи. Первые попытки возделывания этой 
культуры в Южной части Туркестана были предприняты по инициативе местной администрации в начале 1870-х, раздавшей 
тамошним дехконам (dexqon) семена для испытания и культивирования Американских Сортов Хлопчатника. Поначалу они не 
имели особого успеха из-за неудачного выбора Сорта – Островного (или Приморского) Хлопчатника (Sea Island Cotton) Вида 
Госсипиум Барбадэнсэ (Gossypium Barbadense) (или Хлопчатник Барбадосский), требовавшего наличия влажного 
тропического климата. Со временем были акклиматизированы другие Сорта Американского Хлопчатника, которые получили 
широкое и устойчивое распространение с 1884. Стремительное развитие хлопководства в Средне-Азиатских владениях 
Российской Империи было вызвано ещё и тем, что практически с самого начала оно стало осуществляться, в отличие от 
Закавказья, на поливных землях. О значимости Хлопка в 1884 Алексей Сергеевич Ермолов, будущий Министр Земледелия и 
Государственных Имуществ (1893–1905), находясь на посту Директора Неокладных Сборов Министерства Финансов, писал в 
своём донесении Императору Александру III (Александру Александровичу Романову; так называемому Миротворцу):- Хлопок 
– тот узел, который связывает Туркестан с Московской и всей остальной Россией. 
 
В конце XIX века в Российской Империи Хлопчатник возделывался:- (i) на Кавказе (Бакинская Губернiя, Елисаветпольская 
Губернiя, Кутаисская Губернiя (с Сухумским Округом), Тифлисская Губернiя и Эриванская Губернiя), в самом начале XX века в 
результате экспериментов с возделыванием Хлопчатником к ним добавились Дагестанская Область, Карсская Область, 
Кубанская Область и Терская Область, где посевные площади под этой культурой были не значительные; и (ii) в 
Туркестанском Генералъ-Губернаторстве, в частности, входивших в него Закаспiйской Области, Самаркандской Области, 
Сыръ-Дарьинской Области и Ферганской Области, а также в Бухарском Ханстве (находившимся с 23 Июня 1868 сначала в 
вассальном отношении к России, а чуть позже – просто под покровительством России). Стоит отметить, что по степени 
важности, исходя из значимости и доходности, возделывание Хлопчатника в Российской Империи в 1880–1890-х шло по 
нарастающей. Например, в центральную Россию из Туркестанского Края через Оренбург было завезено:- в 1888 – 873 000 
пудов (или 14 300 тонн), в 1889 – 1 470 000 пудов (или 24 080 тонн), в 1891 – 2 626 110 пудов (или 43 018 тонн), в 1892 – 
3 026 518 пудов (или 49 577 тонн), а в 1898 – около 6 000 000 пудов (или 98 284 тонн) хлопкового волокна. Эти цифры 
подтверждались и посевными площадями под Хлопчатником в Туркестанском Крае, так под посевом Американского 
Хлопчатника было занято:- в 1884 – 300 десятин (или 327 гектаров), в 1885 – 1 000 десятин (или 1 093 гектаров), в 1886 – 
12 000 десятин (или 13 111 гектаров), в 1887 – 14 000 десятин (или 15 296 гектаров), в 1888 – 37 228 десятин (или 40 673 



гектаров), в 1889 – 44 550 десятин (или 48 673 гектаров), в 1890 – 50 859 десятин (или 55 566 гектаров), в 1891 – 79 073 
десятин (или 86 390 гектаров), а в 1898 – 145 604 десятин (или 159 078 гектаров) земли. В Заксапiйской Области 
возделыванием Хлопчатника занимались во всех её уездах, за исключением Мангишлакского, в котором сказывался 
недостаток воды для его орошения; в 1898 под посевом Хлопчатника в этой области было занято 14 000 десятин (или 15 296 
гектаров), с которых собрали 700 000 пудов (или 11 467 тонн) хлопка. Через своих представителей известный Российский 
меценат Савва Морозов приобрёл и раздал в Асхабадском Уезде местным хлопкоробам семена Американского Хлопчатника. 
Результаты испытательных посевов оказались благоприятными. В результате наряду с местными Селекционными Сортами 
Хлопчатника впервые появились там и иностранные сорта. Возделывание Хлопчатника становилось в Закаспiйской Области 
массовым и выгодным делом, что приводило к открытию первых хлопкоочистительных заводов в Асхабаде (завод 
принадлежал Егору Филипповичу Миндеръ), Кизилъ-Арватъ (завод принадлежал Осипу Колмовичу Пейросъ) и Мерве (один 
завод принадлежал Егору Филипповичу Манцеръ, а второй Ярославской Большой Мануфактуре). Имеется историческое 
упоминание о том, что в Европейскую часть России в 1885 из Туркестана была завезена первая партия хлопка-сырца в 
количестве 67 тонн. В Самаркандской Области в 1898 под возделыванием Хлопчатника было занято 17 132 десятин (или 18 
717 гектаров) земли (из которых 11 901 десятин (или 13 002 гектаров) – под Американским и 5 231 десятин (или 5 715 
гектаров) – под так называемым Туземным Хлопчатником) и собрано 818 913 пудов (или 13 414 тонн) хлопка (из которых 
573 410 пудов (или 9 393 тонн) – Американского и 245 503 пудов (или 4 022 тонн) – Туземного). В Сыръ-Дарьинской Области к 
1900 возделывание Хлопчатника также стало вполне окрепшим промыслом, так в 1898 посевная площадь под этой культурой 
составляла 21 517 десятин (или 23 508 гектаров), с которых было получено 1 036 620 пудов (или 16 981 тонн) хлопка. В 
Ферганской Области хлопководство составляло важную отрасль торговой и заводской промышленности; в 1898 под 
возделыванием Хлопчатника было занято 95 544 десятин (или 104 386 гектаров) земли под Американским и 10 686 десятин 
(или 11 675 гектаров) под Туземным Хлопчатником, а собрано 4 607 000 пудов (или 75 466 тонн) Американского и 467 270 
пудов (или 7 654 тонн) Туземного хлопка. К 1890 Хлопководство активно развивалось и в Бухарском Ханстве. Этому 
способствовали Русские предприниматели и туземные Евреи, а также возможности сбыта продукции на Нижегородской 
Ярмарке, проводившейся в Нижнем Новгороде, Российская Империя. 
 
По данным Хлопкового Комитета при Департаменте Земледелия Российского правительства за 1907 переработкой хлопкового 
волокна в Российской Империи в конце 1880-х занималось более 500 фабрик и заводов, совокупно владевших 3 450 000 
веретён. Особенно быстрый темп развития текстильной промышленности в стране наблюдался в 1890-е. В результате в 1900 
в стране действовало 730 фабрик и заводов, совокупно владевших 6 554 597 веретён; на тот момент на них трудилось около 
400 000 работников. В 1910 по данным Российского Министерства Торговли и Промышленности количество прядильных 
веретён выросло с 3 457 116 веретён в 1890 до 8 306 372 веретён; к этому году и количество ткацких станков в Российской 
Империи выросло с 87 190 станков в 1890 до 213 179 станков. Отечественное хлопковое волокно в это же самое время стало 
занимать всё большую долю в общем объёме перерабатываемого в стране хлопкового волокна. Например, если в 1890 
Российские мануфактурщики переработали 8 327 786 пудов (136 414.858 тонн) хлопкового волокна, из которых 
приблизительно 6 000 000 пудов (98 284.123 тонн) составляло привозное зарубежное, а приблизительно 2 000 000 пудов 
(32 761.374 тонн) – отечественное из Закавказских и Средне-Азиатских владений; то в 1900 Российские мануфактурщики 
переработали 17 500 000 пудов (286 662.026 тонн) хлопкового волокна, из которых 10 500 000 пудов (171 997.216 тонн) 
составляло привозное зарубежное, а 7 000 000 пудов (114 664.810 тонн) – отечественное из Закавказских и Средне-Азиатских 
владений. В самом начале XX века Российская Империя обеспечивала отечественным хлопковым волокном свои прядильные 
фабрики уже на треть–половину их потребности. В 1906, например, привозной иностранный хлопок составлял практически 
половину потребления – 10 000 000 пудов (163 806.872 тонн), из которых 1 261 000 пудов (20 656.047 тонн) Египетского 
происхождения, перерабатываемого в высшие сорта ткани и незаменимого на тот момент никакими другими Сортами 
Хлопчатника, 1 200 000 пудов (19 656.825 тонн) Персидского происхождения и около 7 500 000 пудов (122 855.154 тонн) 
Американского происхождения. Российское Закавказское хлопковое волокно составило около 750 000 пудов (12 285.515 тонн, 
или 10.2% от всего отечественного хлопкового волокна), а Средне-Азиатское – 6 603 000 пудов (108 161.678 тонн, или почти 
90% от всего отечественного хлопкового волокна). В 1910 Российские прядильщики перерабатывали уже 22 086 008 пудов 
(361 783.989 тонн) хлопкового волокна. В результате за 20 лет, начиная с 1890, потребление хлопкового волокна в Российской 
Империи увеличилось на 165%, количество веретён – на 140% и количество ткацких станков – на 145%. На прядильные 
фабрики, располагавшиеся в Европейской части России, хлопковое волокно поступало следующим образом:- Американское 
через Мурманск, Персидское через Астрахань и Средне-Азиатское через Оренбург. 
 
В сезон 1911/12 в Российской Империи Хлопчатник возделывался на территории 485 511 десятин (или 530 440 гектаров), из 
которых 4/5 (или 400 839 десятин (или 437 933 гектаров), или 82.6%) приходились на долю Туркестана и 1/5 (84 672 десятин 
(или 92 508 гектаров), или 17.4%) на долю Кавказа. Общий сбор хлопка-сырца в стране составил 27 597 500 пудов (или 
452 066 тонн), из которых 22 275 200 пудов (или 364 883 тонн) приходились на долю Туркестана и 4 322 300 пудов (или 70 802 
тонн) на долю Кавказа; что соответствовало среднему сбору в пудах с 1 десятины (или урожайности) – 53.3 пуд/дес, из 
которых 55.6 пуд/дес в Туркестане и 51.0 пуд/дес на Кавказе, а производство хлопкового волокна из собранного хлопка-сырца 
составило 13 420 394 пудов (или 219 836 тонн). О том, насколько это количество хлопка было способно удовлетворить 
внутренние потребности страны, могут дать следующие данные:- вывоз (или экспорт) хлопка из Российской Империи был 
настолько ничтожным, что им можно было бы пренебречь вовсе (например, в 1910 общее количество хлопка и ваты, 
вывезенных из страны, составило 3 491 пудов (57 тонн)); а привоз (или импорт) хлопка в Российскую Империю был весьма 
значительным, например, в среднем за десятилетие 1900–10 ежегодно ввозилось по 11 500 000 пудов (или 188 378 тонн) 
хлопка (в частности в пятилетие 1900–04 – по 11 521 000 пудов (или 188 722 тонн), а в 1905–09 – по 11 428 000 пудов 
ежегодно); в общей сложности в 1910 ввоз хлопка в Россию составил 12 056 000 пудов (или 197 486 тонн), а в 1911 – 
12 293 000 пудов (или 201 368 тонн). Российская хлопчатобумажная текстильная промышленность перерабатывала 
практически всё производимое в самой стране и ввозимое из-за рубежа хлопковое волокно; а потребление хлопкового 
волокна в 1911 составило уже 25 713 394 пудов (или 421 204 тонн). Таким образом, Российская Империя в 1911 за счёт 
собственного производства удовлетворяла немногим более половины своей потребности в хлопковом волокне. Среди 
основных стран-производителей хлопка, осуществлявших поставки в Российскую Империю, были Соединённые Штаты 
Америки (США), на долю которых пришлись 4 581 800 пудов (или 75 053 тонн; или 38.2% от всего ввезённого объёма) прямой 
поставки хлопка, не считая тех объёмов хлопка из США, которые были привезены в Россию через Великобританию, Германию 
и другие страны. 
 
Мировые цены на хлопковое волокно и готовую текстильную продукцию из него не всегда благоприятствуют хлопкоробам или 
текстильщикам. Время от времени происходят экономические кризисы, которые побуждают к объединению и защите 



интересов того или иного сектора экономики, включая текстильную промышленность. В результате появляются всевозможные 
картели, тресты, комитеты, ассоциации, федерации, союзы, советы и тому подобные структуры, членами которых становятся 
участники соответствующего сектора экономики. Так, к примеру, в 1908 крупные Российские фабриканты создали в Москве 
Русское Экспортное Товарищество (РЭТ) для конкурентной борьбы с тканями из Великобритании на рынке в Иране. 
Постепенно РЭТ освоило преимущественно Азиатские рынки тканей в Монголии, Северной и Северо-Восточной (Маньчжурии) 
частях Китая. В 1913 опять же в Москве было создано Общество Фабрикантов Хлопчатобумажной Промышленности, 
объединившее под собой 47 текстильных предприятий. Оно принимало решения, становившиеся обязательными для всех его 
членов, об условиях найма работников, о сокращении или расширении производства продукции и условиях её сбыта. 
 
Несмотря на растущий сбыт Российской готовой продукции из хлопка, в Империю по-прежнему завозились и полуфабрикаты и 
готовая продукция из хлопка из-за рубежа. В большинстве своём иностранная продукция имела лучшее качество и отвечала 
требованиям моды. Вместе с тем потребление продукции из хлопка на душу населения в Российской Империи оставалось в то 
время на более низком уровне в сравнении с Европейскими государствами; так по сведениям Министерства Финансов в 1911 
оно составляло в России всего 4.1 фунта на человека, в то время как в Германии – 16 фунтов на человека, а во Франции – 14 
фунтов на человека. Отчасти такой сравнительно низкий уровень потребления хлопчатобумажных тканей для одежды и 
домашнего обихода Российским населением был связан с его меньшим достатком, но это вместе с тем создавало задел для 
дальнейшего прогрессирующего развития в Российской Империи полного цикла производства и переработки хлопка, которое 
позволяло бы и удешевлять сырьё и изготавливать более качественную и модную готовую продукцию. Тогдашнюю ситуацию с 
импортно-экспортными реалиями Российской хлопчатобумажной отрасли лучше всего демонстрирует следующая таблица со 
среднегодовыми значениями как по количеству в пудах, так и по общей стоимости в Рублях:- 
 

Годы 
Привоз Пряжи Привоз Тканей Вывоз Тканей 

Количество, 
в пудах 

Стоимость, 
в Рублях 

Количество, 
в пудах 

Стоимость, 
в Рублях 

Количество, 
в пудах 

Стоимость, 
в Рублях 

1901 – 1905 142 000 4 703 000 184 000 6 620 000 561 000 19 355 000 

1906 – 1910 275 000 8 913 000 310 000 15 344 000 609 000 23 046 000 

1911 369 000 13 223 000 282 000 17 770 000 775 000 32 023 000 

1912 352 000 12 716 000 138 000 12 497 000 910 000 37 192 000 
Примечание:- 1 пуд = 0.016 380 687 2 тонны. 
 
По данным Московского Хлопчатобумажного Комитета за 1900 и 1910 о переработке хлопкового волокна прядильными 
фабриками Российской Империи можно сделать обобщённый вывод и о странах происхождения этого хлопка. Например, в 
1900 Российские прядильщики переработали 16 007 000 пудов (или 262 206 тонн; или 100%) хлопкового волокна, из которых:- 
‘иностраннаго хлопка’ 9 896 000 пудов (или 162 103 тонн; или 61.8% от общего объёма), в частности, ‘Американскаго’ 7 395 000 
пудов (или 121 135 тонн; или 46.2%), ‘Египетскаго’ 1 790 000 пудов (или 29 321 тонн; или 11.2%; перерабатывался в высшие 
сорта ткани и по своим характеристикам не мог быть заменён хлопком иного происхождения), ‘Персидскаго’ 528 000 пудов 
(или 8 649 тонн; или 3.3%), ‘Остъ-Индскаго’ 183 000 пудов (или 2 998 тонн; или 1.1%); и ‘Русскаго хлопка’ 6 111 000 пудов (или 
100 102 тонн;или 38.2%), в частности, ‘Средне-Азiатскаго’ 5 806 000 пудов (или 95 106 тонн; или 36.3%) и ‘Кавказскаго’ 305 000 
пудов (или 4 996 тонн; или 1.9%). А в 1910 Российские прядильщики переработали 22 086 008 пудов (или 361 784 тонн; или 
100%) хлопкового волокна, из которых:- ‘иностраннаго хлопка’ 10 847 000 пудов (или 177 681 тонн; или 49.1% от общего 
объёма), в частности, ‘Американскаго’ 7 896 000 пудов (или 129 342 тонн; или 35.8%), ‘Египетскаго’ 1 294 000 пудов (или 21 197 
тонн; или 5.9%), ‘Персидскаго’ 1 220 000 пудов (или 19 984 тонн; или 5.5%), ‘Остъ-Индскаго’ 437 000 пудов (или 7 158 тонн; или 
2.0%); и ‘Русскаго хлопка’ 11 240 000 пудов (или 184 119 тонн; или 50.9%), в частности, ‘Средне-Азiатскаго’ 10 851 000 пудов 
(или 177 747 тонн; или 49.1%) и ‘Кавказскаго’ 389 000 пудов (или 6 372 тонн; или 1.8%). И это при том, что иностранный хлопок 
подлежал обложению высокой ввозной пошлиной, достигавшей 40% стоимости. Данный отчёт имел статистику и по фабрикам, 
вовлечённым в переработку хлопкового волокна (хлопкоочистительные, ватные, прядильные, вигоне- и отпадочно-
прядильные, ниточные, ткацкие, ткацкие раздаточные конторы, плисо-резные, прядильно-ткацкие, ткацкие с красильными и 
отделочными, красильно-отделочные, прядильно-ткацкие и отделочные (полные мануфактуры) и граверные); так если в 1900 
в Российской Империи функционировали 730 фабрик, то в 1908 их было уже 762. В те годы шёл непрерывный рост числа 
предприятий и технического прогресса и ‘въ бумагопрядильномъ и въ бумаготкацкомъ проиводствахъ’, но при этом в 
некоторых губерниях, главным образом в Петроковской отмечалось рост предприятий уменьшенного среднего размера, а в 
Московской, Владимирской, Костромской и Санкт-Петербургской губерниях наблюдался рост предприятий увеличенного 
среднего размера. Фабрики постепенно начали переходить на двухсменную работу. Вообще в России в первую декаду ХХ 
века хлопчато-бумажная и льняная промышленность росли огромными темпами в сравнении с другими отраслями 
промышленности; при этом хлопчато-бумажная промышленность оставалась основной отраслью всей текстильной 
промышленности страны. В частности, только с 1900 по 1908 общее число занятых в текстильной промышленности 
работников возросло на 20%, а сумма производства готовой продукции – на 60%. В 1912 по числу занятых рабочих 
текстильная промышленность занимала 30%, а по сумме продукции – около 25% от общей суммы продукции всей 
промышленности Российской Империи. Вместе с тем, несмотря на то, что текстильная промышленность была одной из 
кдючевых отраслей Российской промышленности, она в тот момент практически не имела своей текущей статистики, не 
говоря уже о её точности. 
 
Официальные статистические данные по хлопководству в Российской Империи Центральный Статистический Комитет (ЦСК) 
начал собирать лишь с 1905. Полученные в самые первые годы формирования отчётной статистики отличались своей 
неполнотой и неточностью, например, из отдельных местностей и округов эти данные вовсе не предоставлялись (так было с 
Ферганской Областью Туркестанского Края). Кроме того, из-за новизны дела и малой культурности населения, 
предоставляемые данные были неполными, неудовлетворительными (из-за отсутствия указания мер площади и веса) и 
отчасти написанными на туземных языках. Путаницу в показателях вносило также и требование о предоставлении в ЦСК 
данных в конце Августа, тогда как сам сбор хлопка-сырца производился в 2–3 этапа, последний из которых имел место в 
Ноябре и даже Декабре; в результате в ЦСК попадали сведения, касавшиеся лишь первого сбора урожая Хлопчатника. Всё 
это соответственно и сказывалось на качестве и точности той ранней статистики по хлопководству в Российской Империи. Но 
с каждым последующим годом качество и точность поступавшей информации улучшалось. Вот, например, статистические 
данные (в алфавитном порядке по названию губерний и областей Закавказья (Transcaucase), Средней Азии), опубликованные 
ЦСК в 1912:- 
 

Посевная Площадь И Сбор Хлопка-Сырца В Российской Империи 



Год 
Посевная 
площадь, 
десятин 

Собрано, 
пудов 

Собрано с 
десятины 

пудов 
Год 

Посевная 
площадь, 
десятин 

Собрано, 
пудов 

Собрано с 
десятины 

пудов 

Бакинская Губерния Эриванская Губерния 

1906 17 200 596 200 35 1906 17 700 451 800 25 

1907 16 700 1 003 800 60 1907 19 200 598 900 31 

1908 1 400 71 700 52 1908 18 300 797 900 44 

1909 1 400 27 300 20 1909 22 100 1 099 300 50 

1910 19 300 467 500 24 1910 23 100 989 400 43 

1911 18 470 400 800 32 1911 24 086 1 006 900 42 

1912 22 524 860 000 38 1912 26 252 921 900 35 

1913 23 552 409 300 17 1913 23 101 717 800 31 

1914 8 033 263 800 33 1914 23 761 1 186 000 48 

1915 7 873 267 900 34 1915 25 227 1 120 700 44 

Дагестанская Область Закатальскiй Округъ 

1906 –– –– –– 1906    

1907 –– –– –– 1907    

1908 –– –– –– 1908    

1909 –– –– –– 1909    

1910 300 10 000 37 1910 2 100 –– 

1911 228 9 400 24 1911 8 300 38 

1912 272 10 500 39 1912 –– –– –– 

1913 718 29 300 41 1913 –– –– –– 

1914 150 7 000 46 1914 –– –– –– 

1915 –– –– –– 1915 –– –– –– 

Елисаветпольская Губерния ИТОГО ПО ЗАКАВКАЗЬЮ 

1906 11 500 467 100 41 1906 46 700 1 524 400 33 

1907 16 600 865 000 52 1907 53 500 2 483 600 46 

1908 16 400 600 000 37 1908 36 900 1 490 700 40 

1909 13 800 650 600 47 1909 38 900 1 821 100 47 

1910 16 900 443 800 26 1910 65 800 2 101 800 32 

1911 23 326 1 015 000 34 1911 66 985 2 657 800 41 

1912 20 129 735 100 37 1912 72 159 2 634 300 37 

1913 28 105 1 166 600 42 1913 89 348 2 813 300 31 

1914 30 931 971 800 31 1914 70 879 2 779 400 39 

1915 37 467 2 201 400 59 1915 74 651 3 711 100 50 

Карсская Область Закаспiйская Область 

1906 –– –– –– 1906 15 300 1 122 600 74 

1907 –– –– –– 1907 21 900 1 548 200 71 

1908 –– –– –– 1908 29 300 1 499 800 51 

1909 –– –– –– 1909 26 200 1 390 200 53 

1910 12 500 31 1910 28 300 2 580 900 91 

1911 12 500 31 1911 43 028 3 176 800 73 

1912 10 400 40 1912 34 671 2 440 700 70 

1913 –– –– –– 1913 43 437 2 519 300 58 

1914 50 2 300 46 1914 43 291 2 354 700 54 

1915 1 39 39 1915 45 729 4 805 300 105 

Кубанская Область Самаркандская Область 

1906 –– –– –– 1906 20 400 1 194 800 59 

1907 –– –– –– 1907 22 600 933 100 41 

1908 –– –– –– 1908 21 900 841 500 39 

1909 –– –– –– 1909 18 600 725 500 39 

1910 5 100 157 100 31 1910 22 100 933 300 42 

1911 520 26 000 50 1911 38 353 1 775 900 48 

1912 165 16 500 100 1912 46 936 1 734 500 37 

1913 –– –– –– 1913 31 593 1 615 700 51 

1914    1914 42 888 1 134 600 27 

1915    1915 29 306 1 809 300 62 

Кутаисская Область Сыръ-Дарьинская Область 

1906 200 5 300 32 1906 25 200 1 203 300 48 

1907 300 6 700 25 1907 44 400 2 074 700 47 

1908 200 4 900 23 1908 23 800 1 034 000 44 

1909 900 34 400 37 1909 26 400 1 218 400 46 

1910 800 26 000 32 1910 29 300 1 301 200 44 

1911 1 593 40 900 26 1911 66 674 3 484 800 51 

1912 1 560 54 400 35 1912 52 059 1 837 900 35 

1913 1 787 47 600 27 1913 62 379 2 965 000 48 

1914 2 643 50 000 19 1914 73 754 3 972 300 54 

1915 1 585 45 100 28 1915 69 951 3 881 200 56 

Сухумскiй Округъ Ферганская Область 

1906 –– –– –– 1906 –– –– –– 

1907 700 9 200 29 1907 199 900 10 750 300 54 

1908 600 16 100 25 1908 168 700 9 284 200 55 

1909 44 6 400 10 1909 201 500 11 421 600 57 

1910 74 900 17 1910 299 400 20 673 100 69 

1911 44 900 17 1911 255 891 18 240 300 71 

1912 74 1 300 18 1912 186 415 12 083 900 65 

1913 106 2 400 23 1913 264 546 16 585 100 63 

1914 30 500 15 1914 277 603 18 541 200 67 

1915 7 100 10 1915 250 906 23 422 500 93 

Терская Область ИТОГО ПО СРЕДНЕЙ АЗИИ 



1906 –– –– –– 1906 60 900 3 520 700 58 

1907 –– –– –– 1907 288 800 15 306 300 53 

1908 –– –– –– 1908 244 700 12 659 500 68 

1909 –– –– –– 1909 272 700 14 755 700 54 

1910 100 2 000 46 1910 379 100 25 488 500 67 

1911 515 25 750 50 1911 403 946 26 677 300 64 

1912 2 200 100 1912 320 981 18 097 000 57 

1913 –– –– –– 1913 401 955 23 685 100 59 

1914 –– –– –– 1914 437 536 26 002 800 59 

1915 –– –– –– 1915 385 892 33 918 300 75 

Тифлисская Губерния ВСЕГО ПО ИМПЕРИИ 

1906 100 2 900 45 1906 107 600 5 045 100 47 

1907 –– –– –– 1907 342 300 17 789 900 58 

1908 –– –– –– 1908 281 600 14 750 200 64 

1909 100 3 100 35 1909 311 600 16 576 800 54 

1910 200 6 000 35 1910 444 900 27 590 300 62 

1911 4 224 183 300 55 1911 470 831 29 335 100 61 

1912 1 330 50 400 38 1912 392 240 20 731 300 53 

1913 11 999 440 300 37 1913 491 303 26 496 400 54 

1914 5 281 348 000 66 1914 508 415 28 782 200 56 

1915 2 491 75 900 31 1915 470 543 36 629 400 75 
Примечание:- 1 десятина = 1.092 539 8 гектара; 1 пуд = 0.016 380 687 2 тонны. 

 
Чтобы иметь представление в каких уѣздахъ (Примечание:- После 1929 Уезд, административно-территориальная единица в 
составе губернии была преобразована в Район.) Российских губерний, областей и округов Закавказья и Средней Азии 
возводился Хлопчатник в период с 1911 по 1915 приводится следующий список:- 
 
(1) Закавказье:- (i) Бакинская Губерния:- Бакинскiй, Геокчайскiй, Джеватскiй, Ленкоранскiй и Шемаханскiй уѣзды; (ii) 
Дагестанская Область:- Гунибскiй, Темиръ-Ханъ-Шуринскiй, Андiйскiй и Кайтаго-Табасаранскiй уѣзды; (iii) Елисаветпольская 
Губерния:- Елисаветпольскiй, Арешскiй, Джеванширскiй, Зангезурскiй, Казахскiй, Карягинскiй, Нухинскiй и Шушинскiй уѣзды; 
(iv) Кутаисская Губерния:- Кутаисскiй, Зугдидскiй, Сенакскiй и Шорапанскiй уѣзды; (v) Сухумскiй Округ; (vi) Карсская Область:- 
Кагызманскiй и Ольтинскiй уѣзды; (vii) Эриванская Губерния:- Эриванскiй, Нахичеванскiй, Сурмалинскiй, Шаруро-Даралагезскiй 
и Эчмiадзинскiй уѣзды; (viii) Тифлисская Губерния:- Тифлисскiй, Борчалинскiй, Горiйскiй и Сигнахскiй уѣзды; (ix) Закатальскiй 
Округъ; (x) Терская Область:- Хасавъ-Юртовскiй Округъ; и (xi) Кубанская Область:- ххххх отделы. 
(2) Средняя Азия:- (i) Закаспiйская Область:- Асхабадскiй, Красноводскiй, Мервскiй и Теджентскiй уѣзды; (ii) Самаркандская 
Область:- Самаркандскiй, Джизакскiй, Катта-Курганскiй и Ходжентскiй уѣзды; (iii) Сыръ-Дарьинская Область:- Ташкентскiй, 
Аму-Дарьинскiй, Перовскiй, Чимкентскiй и Черняевскiй уѣзды; и (iv) Ферганская Область:- Скобелевскiй, Андижанскiй, 
Кокандскiй, Наманганскiй и Ошскiй уѣзды. 
 
В целом динамика развития хлопководства в Российской Империи достаточно наглядно отображается в показателях посевных 
площадей (Примечание:- У разных Российских ведомств статистические показатели могли сильно отличаться друг от друга.), 
ежегодно отводившихся под Хлопчатник и отмеченных в приводимой ниже таблице:- 
 
Сезон 1884/85 1885/86 1886/87 1887/88 1888/89 1889/90 1890/91 1891/92 1892/93 

Регион Туркестанский Край 

Посевная 
Площадь 

300 дес 
327 га 

1 000 дес 
1 093 га 

12 000 дес 
13 111 га 

14 000 дес 
15 296 га 

37 228 дес 
40 673 га 

44 550 дес 
48 673 га 

50 859 дес 
55 566 га 

79 073 дес 
86 390 га 

дес 
га 

Регион Закавказье 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

 
Сезон 1893/94 1894/95 1895/96 1896/97 1897/98 1898/99 1899/00 1900/01 1901/02 

Регион Туркестанский Край 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

145 604 дес 
159 078 га 

дес 
га 

234 000 дес 
255 654 га 

дес 
га 

Регион Закавказье 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

 
Сезон 1902/03 1903/04 1904/05 1905/06 1906/07 1907/08 1908/09 1909/10 1910/11 

Регион Туркестанский Край 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

Регион Закавказье 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

 
Сезон 1911/12 1912/13 1913/14 1914/15 1915/16 1916/17 1917/18 1918/19 1919/20 

Регион Туркестанский Край 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

дес 
га 

382 000 дес 
417 350 га 

466 100 дес 
509 233 га 

523 000 дес 
571 398 га 

533 800 дес 
583 198 га 

339 400 дес 
370 808 га 

80 000 дес 
87 403 га 

103 000 дес 
112 531 га 

Регион Закавказье 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

дес 
га 

127 000 дес 
138 753 га 

149 000 дес 
162 788 га 

111 000 дес 
121 272 га 

86 000 дес 
93 958 га 

58 000 дес 
63 367 га 

25 000 дес 
27 314 га 

дес 
га 

 
Сезон 1920/21 1921/22 1922/23 1923/24 1924/25 1925/26 1926/27 1927/28 1929/30 

Регион Туркестанский Край 

Посевная 
Площадь 

109 336 дес 
119 454 га 

58 000 дес 
63 367 га 

54 000 дес 
58 997 га 

150 000 дес 
163 881 га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 



Регион Закавказье 

Посевная 
Площадь 

дес 
га 

3 000 дес 
3 278 га 

1 000 дес 
1 093 га 

27 000 дес 
29 499 га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

дес 
га 

Примечание:- 1 десятина (дес) = 1.092 539 8 гектара (га). 
 
Основные объёмы собственного хлопка Российская Империя получала из Туркестана. В приводимой ниже таблице отражена 
ситуация по посевным площадям и сбору хлопка-сырца в Туркестане в 1913–1918. 
 

Посевная Площадь (в десятинах) И Сбор Хлопка-Сырца (в тысячах пудов) В Туркестане 

Регион 
1913 1914 1915 1916 1917 1918 

десятин тыс.пуд. десятин тыс.пуд. десятин тыс.пуд. десятин тыс.пуд. десятин тыс.пуд. десятин тыс.пуд. 

Туркестан, включая:- 497 848 29 695 566 328 31 374 678 933 59 756 714 346 47 828 425 000 25 568 80 000 5 309 

Закаспiйская Область 46 512 2 767 56 409 2 711 58 468 4 017 62 951 3 965     

Самаркандская Область 31 758 1 461 35 825 985 63 677 3 375 68 880 2 906     

Сыръ-Дарьинская Область 52 691 2 408 54 124 3 069 58 674 3 051 67 476 3 475     

Ферганская Область 274 887 17 153 291 397 17 076 358 115 35 453 378 873 27 771     

Бухара 66 000 4 237 88 070 5 160 96 666 9 570 101 499 8 440     

Хива 26 000 1 669 40 503 2 373 43 333 4 290 34 667 7 541     
Примечание:- Источники:- Центральный Статистический Комитет и Турксовнарком; 1 десятина = 1.092 539 8 гектара; 1 пуд = 0.016 380 687 2 тонны 
 
Как выглядел в 1909–1915 привоз хлопкового волокна и хлопчатобумажных тканей в Российскую Империю по данным 
Центрального Статистического Комитета (ЦСК), отображено в следующей таблице:- 
 

Привоз Хлопка Сырца И Хлопчато-Бумажных Тканей В Российскую Империю 
По Странам Отправления И По Всем Границам, в тысячах пудов 

Товары и страны отправления 1909 1910 1911 1912 1913 1914 1915 

ХЛОПОК СЫРЕЦ 

По всем государствам, включая:- 11 222 12 056 12 379 10 981 12 022 10 602 8 483 

Афганистан 37 133 174 160 183 188 277 

Китай 114 71 113 185 256 283 251 

Великобритания 1 155 1 716 1 120 1 003 970 943 1 215 

Германия 2 348 2 509 2 008 1 724 2 799 1 497 1 

Египет 780 609 546 237 431 540 88 

Персия 1 432 1 516 1 455 1 643 1 612 1 554 1 579 

Соединённые Штаты Северной Америки 4 739 4 582 6 266 5 086 4 740 4 905 5 015 

В том числе по границам:-        

Европейская граница 9 630 10 320 10 627 8 988 9 965 8 580 3 224 

Азиатская граница 1 592 1 736 1 752 1 993 2 057 2 022 5 259 

ХЛОПЧАТО-БУМАЖНЫЕ ТКАНИ 

По всем государствам, включая:- 241 243 282 262 214 179 253 

Великобритания 8 9 6 9 15 15 18 

Германия 52 71 86 74 81 59 2 

Китай и Монголия 105 113 136 125 67 51 110 

Япония 20 0 0 0 0 1 46 

Финляндия 45 41 42 8 45 47 51 

В том числе по границам:-        

Европейская граница 109 128 144 135 145 125 106 

Азиатская граница 132 115 138 127 69 54 147 
Примечание:- В своих статистических данных под хлопком сырцом ЦСК подразумевал хлопковое волокно; 1 пуд = 0.016 380 687 2 тонны. 

 
В сезон 1914/15 благоприятные условия позволили обеспечить текстильную промышленность Российской Империи 
наибольшим на тот момент времени объёмом отечественного хлопкового волокна – 70% от всего объёма, включая 
зарубежное хлопковое волокно; так из Российского Туркестана в Европейскую часть страны на фабрики было поставлено 
15 570 000 пудов (255 047 тонн), из Закавказья – 1 750 000 пудов (28 666 тонн), а всего Российские прядильщики 
переработали в этом сезоне 24 640 000 пудов (403 620 тонн) хлопкового волокна. 
 
На более-менее серьёзной основе культивирование Хлопчатника в Российской Империи стало формироваться ещё до 
государственного переворота в Октябре 1917, а попытки его возделывания предпринимались и в других регионах империи. 
Например, в Астраханской Области первые посевы Хлопчатника производились в 1909–12 практически по всей области, и 
урожайность хлопка-сырца достигала 5 пудов с одного гектара (порядка 8 центнеров с одного гектара (ц/га)); затем был 
перерыв до конца 1920-х, когда практика возделывания Хлопчатника снова стала вводиться в этой области и длилась вплоть 
до 1953; местные хозяйства в виде специализированных хлопковых колхозов и совхозов активно занимались хлопководством. 
Астраханская Область по своим природным и погодным данным была одним из наиболее благоприятных регионов России для 
возделывания Хлопчатника. Однако отсутствие скороспелых, высокоурожайных сортов, а также низкий уровень агротехники и 
отсутствие комплекса машин для возделывания, механизированной уборки, сушки и первичной обработки хлопка-сырца 
приводило к тому, что средняя урожайность Хлопчатника не превышала 5 центнеров с гектара и это при значительных 
затратах. В этой связи отрасль была в тот момент экономически невыгодной. 
 
Большевики, осознавая всю значимость Хлопчатника для страны, продолжили работу по его культивированию в Южных 
регионах России. Сформированный 01 Ноября 1921 Главный Хлопковый Комитет (ГХК или Главхлопком) при Высшем Совете 
Народного Хозяйства (ВСНХ) стал организовывать местные хлопковые комитеты и со временем формировать первые 
Хлопковые Опытные Станции:- Астраханскую, Дагестанскую, Кубанскую, Прикумскую, и опытные хлопковые поля:- 
Краснодарское, Таманское, Хасав-Юртовское. 
 
Первая Мировая Война, государственный переворот в Российской Империи в Октябре 1917 и последовавшая за ним 
Гражданская Война, а также создавшаяся разобщённость регионов, неурегулированность земельного вопроса и голод 
привели к значительному упадку всей хлопковой отрасли страны. Катастрофически сократились посевные площади под 
Хлопчатник, упала урожайность и, соответственно, производство хлопка; хлопкоробы утаивали часть хлопкового волокна 



вследствие недостаточных закупочных цен, установленных Главным Хлопковым Комитетом. Сократилось также и 
потребление хлопкового волокна хлопчато-бумажной промышленностью страны; упали производительность труда одного 
рабочего (на 43–47%) и производство готовой продукции. Но в 1921 текстильные фабрики стали по-тихоньку оживать и 
наращивать выпуск готовой продукции. В 1921 новое большевистское правительство страны решило перевести крупную 
текстильную промышленность на хозяйственный расчёт, который начался с организации в Августе 1921 первого треста 
Льноправление. Вслед за ним в Ноябре-Декабре 1921 было образовано большинство текстильных трестов, существование 
которых было оформлено по разным причинам позднее. Основной задачей трестов являлись развёртывание 
промышленности и организация сбыта. Деятельность правления этих трестов основывалась на исполнении директив 
Главтекстиля, но при этом он сохраняли за собой право протеста перед Президиумом Высшего Совета Народного Хозяйства 
(ВСНХ). На тот момент функции бывшего Главтекстиля в отношении издания директив перешли к Центральному 
Производственно-Экономическому Управлению ВСНХ. Для организованного выступления на рынке и вследствие 
необходимости объединения некоторых видов деятельности многочисленных трестов 22 Февраля 1922 было создано 
государственное учреждение Всероссийский Текстильный Синдикат (ВТС), участие в котором допускалось и частному 
капиталу. Правительство определило Синдикат как ‘самостоятельный хозяйственный орган, обладающий своим имуществом, 
образуемым из паевых взносов членов, – он добровольный союз объединений, ставящий перед собой главнейшую задачу – 
организацию сбыта, распределение заказов, установление продажных цен, заготовку сырья, топлива, продовольствия и 
прочего по поручению своих членов, а также организацию кредита и арбитраж’. Синдикат объединил 38 трестов, состоявших 
из 390 фабрик, из которых работающих на тот момент было 295, что в процентном соотношении составляло 75.6% всех 
синдицированных фабрик. В синдикат не вошли лишь 4 небольших объединения и значительное число мелких отдельных 
фабрик. Мощность синдицированных посредством ВТС трестов составила:- (1) в хлопчато-бумажной промышленности:- по 
числу прядельных веретён – 86.7% числа веретён всей хлопчато-бумажной промышленности; по числу ткацких станков – 
66.7%; (2) в льняной промышленности:- по числу веретён – 84.2%, станков – 64.6%; (3) в шерстяной промышленности:- по 
числу веретён – 79.2%, станков – 85% и аппаратов – 73%. ВТС сформировал на местах 15 своих отделений. В самом начале 
развития ВТС продажи всех выработанных его участниками текстильных товаров составляли около 5–10%, но очень скоро они 
существенно возросли. 
 
В 1930 с целью развития хлопководства на неполивных землях был организован Институт Хлопчатника Новых Неорошаемых 
Районов (НовНИХИ) в Прикумске, Северо-Кавказский Край (часть которого ныне – Ставропольский Край, а город сменил 
название на Будённовск), объединивший все хлопковые учреждения России. Там же в том же году в Прикумске для первичной 
переработки собираемого хлопка-сырца был построен и сдан в эксплуатацию хлопкоочистительный завод (хлопкозавод). В 
1930-е хлопководство в России осуществлялось на территории тогдашних Азово-Черноморского Края, Крымской АССР, 
Северо-Кавказского Края и Сталинградского Края. Главный Хлопковый Комитет был ликвидирован в 1939. 
 
Средняя урожайность хлопка-сырца, собранного в РСФСР в сезон 1932/33 составила 1.6 ц/га, из которой:- в Дагестанской 
АССР – 2.3 ц/га, в Краснодарском Крае – 1.2 ц/га, в Крымской АССР – 0.9 ц/га, в Северо-Кавказском Крае – 1.8 ц/га, в 
Ростовской Области – 1.0 ц/га, в Сталинградской Области – 1.5 ц/га, и в Чечено-Ингушской АССР – 0.9 ц/га. 
 
В сезоны 1933/34 и 1934/35 по данным документа Совета Народных Комиссаров Союза Советских Социалистических 
Республик (Совнарком СССР) от 27 Января 1934 в РСФСР посевные площади под неполивной Хлопчатник распределялись 
следующим образом:- 
 

Регион 

Посевная Площадь В Сезон 1933/34, га 

Всего В Совхозах 
В Колхозах И 
Единоличных 

Крестьянских Хозяйствах 

В Том Числе В 
Колхозах, 

Обслуживаемых МТС 

Северный Кавказ (без 
Дагестана) 

162 000 22 900  115 000 

Дагестанская АССР 23 000 4 000  10 000 

Крымская АССР 32 000 –  25 000 

Нижняя Волга 8 000 –  7 500 

 

Регион 

Посевная Площадь В Сезон 1934/35, га 

Всего В Совхозах 
В Колхозах И 
Единоличных 

Крестьянских Хозяйствах 

В Том Числе В 
Колхозах, 

Обслуживаемых МТС 

Северо-Кавказский Край 172 000 25 000 147 000 121 000 

Крымская АССР 28 000  28 000 27 000 

Нижневолжский Край 8 000  8 000 7 000 
Примечание:- Бывший Северо-Кавказский Край существовал с 1924 по 1937 с центром в Ростове-На-Дону. Бывший Нижне-Волжский Край (Нижняя Волга) 
существовал с 1928 по 1934 с центром в Саратове; был разделён на Саратовский Край и Сталинградский Край. 

 
В 1935 в России снова был взят временный перерыв в возделывании Хлопчатника. К этому моменту местные хозяйства стали 
активно заниматься рисоводством. В сезон 1935/36 урожайность Риса составила 16 центнеров с одного гектара (ц/га), а в 
1939/40 в некоторых хозяйствах она достигала даже 42.7 ц/га. Возделывание Хлопчатника с этого момента велось крайне 
мизерными темпами и объёмами. Тем не менее в 1935, например, был введён в эксплуатацию хлопкоочистительный завод в 
Керчи, Крымская АССР; в этой республике в тот сезон под Хлопчатник выделили более 30 000 га земли, а первый пробный 
посев этой культуры состоялся там весной 1929. 
 
Средняя урожайность хлопка-сырца, собранного в РСФСР в сезон 1937/38 составила 4.3 ц/га, из которой:- в Дагестанской 
АССР – 2.7 ц/га, в Краснодарском Крае – 7.0 ц/га, в Крымской АССР – 4.3 ц/га, в Орджоникидзевском Крае (13 Марта 1937 
такое название было присвоено Северо-Кавказскому Краю) – 3.8 ц/га, в Ростовской Области – 2.1 ц/га, в Сталинградской 
Области – 2.1 ц/га, и в Чечено-Ингушской АССР – 4.0 ц/га. 
 
В 1940-х Правительство СССР утвердило государственную программу развития хлопководства в России, которую курировал 
из Будённовска (Ставропольский Край) институт хлопководства НовНИХИ. В те годы Россия ежегодно производила до 250 000 
тонн хлопка-сырца, то есть немногим более 80 000 тонн хлопкового волокна. В сезон 1940/41 посевные площади под 
Хлопчатником в РСФСР в порядке убывания выглядели следующим образом:- Орджоникидзевский Край (с 12 Января 1943 



переименован в Ставропольский Край) – 121 000 га, Краснодарский Край – 48 000 га, Крымская АССР – 46 500 га, Ростовская 
Область – 24 200 га, Сталинградская Область – 19 500 га, Дагестанская АССР – 14 000 га, Чечено-Ингушская АССР – 6 800 га, 
Калмыцкая АССР – 2 600; итого – 282 100 га. 
 
Великая Отчественная Война (22 Июня 1941–09 Мая 1945) наложила свой негативный отпечаток и на хлопководство в России. 
Вот, к примеру, информация из Справки Правительства по тогдашнему Ставропольскому Краю от 12 Февраля 1943:- в течение 
6 месяцев (начиная с Августа 1942 и по Февраль 1943) прератили работу хлопкосовхозы в Калиновском и Наурском (ныне 
район в Чеченской Республике) районах, взорваны два хлопкозавода в Будённовском и Наурском районах края. Кстати, есть 
данные о том, что в период оккупации Крыма фашистами их учёные в Чонгаре, также проводили опыты по возделыванию 
Хлопчатника. 
 
В силу того, что урожайность Хлопчатника в Азиатских республиках Советского Союза была значительно выше (где он 
возделывался на поливных (орошаемых) землях, а не на поливных (богарных) как в Российской СФСР, Украинской ССР 
(УССР) и Молдавской ССР (МССР)), от затеи выращивания Хлопчатника в России отказались. Это произошло фактически 
сразу же после смерти Иосифа Виссарионовича Сталина (1878-Декабрь-18–1953-Март-05), руководителя Советского 
государства. От части отказ от возделывания Хлопчатника в России и Украине был связан и с освоением новых земель и 
расширением площадей поливных земель в распубликах Средней Азии и Кавказа. Постановлением Совета Министров СССР 
от 1953 о прекращении возделывания Хлопчатника на неполивных землях Юга России и Украины и о передаче 7 
хлопкоочистительных заводов вместе с кадрами в Среднюю Азию был положен сначала временный, а с 1956 полный конец 
тогдашнему хлопководству в РСФСР, УССР и МССР. Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника в РСФСР 
незадолго до его прекращения приводятся следующие показатели:- 1950/51 – посевные площади под Хлопчатником 
составляли 331 200 гектаров (га) (или 14.30% от всех посевных площадей под Хлопчатником в СССР), 1951/52 – 474 600 га 
(или 17.44%), в 1952/53 – 493 900 га (или 17.43%), 1953/54 – 0.2 га (или 0.01%), 1954/55 – 10 100 га (или 0.46%), в 1955/56 – 5 
400 га (или 0.25%) и 1956/57 – ничего. Данные учитывают показатели Крымской Области, находившейся в составе РСФСР до 
26 Апреля 1954, когда она, согласно Указу Президиума Верховного Совета СССР от 19 Февраля 1954 и ссылке на общность 
населения, территориальную близость и тесные хозяйственные и культурные связи между Крымской Областью и Украинской 
ССР, была передана из состава РСФСР в состав УССР. Хотя реальным инициатором этой передачи являлся Никита 
Сергеевич Хрущёв (1953-Сентябрь-07–1964-Октябрь-14), который, в стремлении заручиться поддержкой всесильной тогда 
Украинской номенклатуры (особенно в верхушке Коммунистической Партии) на выборах себя на пост Первого Секретаря 
Центрального Комитета Коммунистической Партии Советского Союза (ЦК КПСС) – фактически руководителя всего СССР и 
загладить свою вину за организацию им массовых репрессий в Украине в 1930-е, передал Крымскую Область из состава 
РСФСР в состав УССР. Что же касается регионов возделывания Хлопчатника в РСФСР в эти годы, то ситуация с посевными 
площадями под этой культурой выглядела следующим образом:- (i) Крымская Область – 1950/51 – 5 600 га, 1951/52 – 26 400 
га, 1952/53 – 31 100 га, далее – ничего; (ii) Районы Поволжья:- Астраханская Область – 1950/51 – 2 000 га, 1951/52 – 9 900 га, 
1952/53 – 10 000 га, далее – ничего; (iii) Районы Поволжья:- Сталинградская Область – 1950/51 – 3 100 га, 1951/52 – 19 200 га, 
1952/53 – 19 800 га, далее – ничего; (iv) Районы Северного Кавказа:- Дагестанская Автономная Советская Социалистическая 
Республика (Дагестанская АССР) – 1950/51 – 26 900 га, 1951/52 – 36 400 га, 1952/53 – 30 100 га, 1953/54 – ничего, 1954/55 – 
700 га, далее – ничего; (v) Районы Северного Кавказа:- Кабардино-Балкарская Автономная Советская Социалистическая 
Республика (Кабардино-Балкарская АССР) – 1950/51 – 4 000 га, 1951/52 – 8 000 га, 1952/53 – 8 000 га, далее – ничего; (vi) 
Районы Северного Кавказа:- Каменская Область – 1950/51 – 900 га, 1951/52 – 5 800 га, 1952/53 – 5 100 га, далее – ничего; (vii) 
Районы Северного Кавказа:- Краснодарский Край – 1950/51 – 123 500 га, 1951/52 – 159 900 га, 1952/53 – 171 400 га, 1953/54 – 
ничего, 1954/55 – 7 200 га, 1955/56 – 5 100 га; (viii) Районы Северного Кавказа:- Ростовская Область – 1950/51 – 27 100 га, 
1951/52 – 48 900 га, 1952/53 – 85 800 га, 1953/54 – ничего, 1954/55 – 100 га, далее – ничего; (ix) Районы Северного Кавказа:- 
Северо-Осетинская Автономная Советская Социалистическая Республика (Северо-Осетинская АССР) – 1950/51 – 4 000 га, 
1951/52 – 4 700 га, 1952/53 – 4 600 га, 1953/54 – 100 га, 1954/55 – 700 га, далее – ничего; (x) Районы Северного Кавказа:- 
Ставропольский Край – 1950/51 – 121 200 га, 1951/52 – 131 000 га, 1952/53 – 100 600 га, далее – ничего; (xi) Районы Северного 
Кавказа:- Чечено-Ингушская Автономная Советская Социалистическая Республика (Чечено-Ингушская АССР) – 1950/51 – 
12 900 га, 1951/52 – 24 400 га, 1952/53 – 27 400 га, 1953/54 – ничего, 1954/55 – 2 100 га, 1955/56 – 300 га, далее – ничего. 
Следует также упомянуть, что практически вся посевная площадь под Хлопчатником находилась в РСФСР в ведении 
колхозов, а не совхозов. 
 
В самом начале 1990-х переехавшая из Туркменистана в Лиманский Район Астраханской Области семья Фурсовых 
(селекционеры Хлопчатника), попыталась восстановить возделывание Хлопчатника в России. Учитывая тот факт, что 
Хлопчатник потребляет питательные вещества из глубоких слоёв почвы, не нуждаясь при этом в очень богатых почвах и 
обильных поливах, можно было бы выгодно заменить или дополнить к традиционным сельскохозяйственным культурам 
Астраханской Области, коими являлись Рис, овощи и Арбузы, ещё и Хлопчатник. Но при этом в селекционном плане 
Хлопчатник должен был бы обладать большей урожайностью и скороспелостью. Впервые после долгого забытья Хлопчатник 
был посеян в 1993 на 68 сотках земли по Туркменской технологии, взяв за основу для рассады Северо-Американские сорта 
Хлопчатника. Из этой затеи ничего не вышло. В следующий сезон кое-где проросли семена и осенью на кустиках открылись 
одна-две коробочки. На третий сезон произошло почти тоже, что и в предыдущий. Пришлось немало потрудиться с тем, чтобы 
адаптировать иностранные сорта Хлопчатника к местным условиям и вывести новые селекционные сорта, способные давать 
сопоставимые объёмы урожая. Осенью 1999 удалось собрать уже 523 тонны хлопка-сырца. В тоже время администрация 
Астраханской Области находилась на распутье, не зная, что лучше высаживать и, соответственно, каким образом поднимать 
свое сельское хозяйство. Несколько лет ушли на её убеждение в возможности прибыльного выращивания Хлопчатника в этой 
области. Кроме того, местные крестьяне пожилого возраста, помнившие ещё про возделывание Хлопчатника в довоенные 
годы, также не спешили подключаться к этой затее. Семья учёных создала компанию РУССКИЙ ХЛОПОК и в новом качестве 
продолжала свою деятельность по селекционированию Хлопчатника. К этому моменту у компании появились уже старый 
джин, сельскохозяйственная техника, хранилища и наработки по выведению новых селекционных сортов Хлопчатника, из 
которого можно было бы производить хлопковое волокно средней штапельной длины, включая цветной хлопок. В ходе 
длительных работ по селекции были выведены скороспелые селекционные сорта Хлопчатника, способные приносить 
урожайность от 18 до 30 центнеров с одного гектара в климатических условиях ряда районов Астраханской и Волгоградской 
областей, Краснодарского и Ставропольского краёв, а также Калмыцкой и Чеченской республик. 
 
Возможно если бы Правительство России захотело поддержать на государственном уровне программу возрождения 
отечественного хлопководства, то проделанная компанией РУССКИЙ ХЛОПОК работа не стала бы пропадать даром. 



Напротив, Министерство Экономики России сочло это не своей проблемой, а Министерство Сельского Хозяйства России 
заявило губернаторам Астраханской и Волгоградской областей, что ‘хлопок у Вас расти не будет’. Судя по всему как раньше, 
так и сейчас бюрократичных чиновников этого уровня можно пробить только взяткой или личным интересом. А новоявленные 
селекционеры Хлопчатника продолжили поиск инвесторов для осуществления своих проектов, заручившись поддержкой 
региональных администраций в плане возможного выделения земель и принятия требующихся от них решений без всяких 
проволочек. Среди таких селекционеров был и Всероссийский Научно-Исследовательский Институт Орошаемого 
Овощеводства и Бахчеводства, Камызяк, Астраханская Область. Заключив первый договор и получив финансовую поддержку 
Администрации Астраханской Области, в 1997 институт, располагавший 1 700 га, в том числе орошаемых капельным путём 
земель, начал проводить работы по созданию раннеспелых высокопродуктивных сортов Хлопчатника и по его сортовой 
агротехнике. К 2012 специалисты института вывели ряд новых селекционных сортов Хлопчатника, период вегетации которых 
составлял в среднем 110 суток. Масса коробочек доходила до 6 г. Средняя урожайность таких сортов составляла 35 
центнеров с гектара (ц/га) или 3.5 т/га. Исходя из длины волокна – 32–33 мм, он относился к 4 типу. Например, Сорт АС-2 при 
капельном орошении вызревал следующими темпами:- 06 Мая 2011 был произведён посев, 17 Июня наступила фаза 
бутонизации, 20 Июля – фаза цветения, 01 Октября – фаза массового раскрытия коробочек, 14 Октября состоялось второе 
раскрытие коробочек (вслед за первым заморозком). 
 
В 2013 Узбекский Профессор Ойбек Хужамуратович Кимсанбаев на 0.5 гектара на светло-каштановой почве опытного участка 
Учебного Научно-Производственного Центра ‘Горная Поляна’ при Волгоградском Государственном Аграрном Университете 
(ВолГАУ) провёл первый эксперимент по определению Северной точки мирового хлопкосеяния и выведению 
ультраскороспелого Сорта Хлопчатника, который мог бы возделываться в такой Северной зоне рискованного земледелия для 
данной сельскохозяйственной культуры. Доктор Сельскохозяйственных Наук Кимсанбаев являлся ведущим учёным 
Узбекистана и наряду с другими соратниками занимался селекцией Хлопчатника в этой стране. Первые результаты 
эксперимента в России натолкнули его на мысль, что возделывание Хлопчатника действительно возможно в географических и 
климатических условиях Волгоградской Области. По крайней мере, до второй половины 1950-х Хлопчатник культивировали и 
в этой области, называвшейся в те времена Сталинградской Областью. В 2014 селекционер посеял Хлопчатник уже на 1 
гектаре, а в 2015 – на 17 гектарах. В результате своих исследований Профессору Кимсанбаеву удалось вывести 
ультраскороспелый Сорт Хлопчатника, срок созревания которого доходил до 104–110 суток. Сорт получил название РХМС–1 
(Российский Хлопок Машинного Сбора – 1). Урожайность выведенного Сорта составила 30 центнеров с одного гектара (ц/га) 
хлопка-сырца. По своим качественным характеристикам волокно данного Сорта Хлопчатника относилось к 4 Типу, а его длина 
штапелька составляла 33–34 миллиметра (мм). 02 Октября 2015 на Международном Форуме Сочи-2015, проходившем в Сочи, 
Краснодарский Край, руководство и представители Волгоградской Области на своём выставочном стенде разместили 
образцы полученного Сорта Хлопчатника. Посетивший форум Председатель Правительства Российской Федерации Дмитрий 
Анатольевич Медведев заметил этот экспонат и поинтересовался у Губернатора Волгоградской Области Андрея Ивановича 
Бочарова результатами и планами по дальнейшему возделыванию Хлопчатника в данном регионе. Губернатор сообщил о 
том, что в ближайшее время планируется организовать возделывание Хлопчатника на площади 10 000 гектаров. 
 
Хлопчатобумажная отрасль в России всегда была самой крупной отраслью всей текстильной промышленности в целом, но 
при этом, не имея собственной самодостаточной сырьевой базы хлопка, Россия была вынуждена ориентироваться на 
поставки хлопкового волокна в начале XX века главным образом из-за рубежа, а с середины XX века – из республик Средней 
Азии и Азербайджана. Нормальная работа всей хлопковой отрасли экономики бывшего СССР могла осуществляться лишь 
при наличии должной системы классификации физико-механических показателей и, соответственно, унифицированного 
стандарта на хлопковое волокно. В результате во всём бывшем СССР и в России, в частности, был принят государственный 
стандарт ГОСТ 3279-46 ‘Волокно Хлопковое. Технические Условия.’, который со временем сменился на ГОСТ 3279-51 
‘Волокно Хлопковое. Технические Условия.’, в свою очередь, сменившийся на ГОСТ 3279-63 ‘Волокно Хлопковое. Технические 
Условия.’. Самым длительным с точки зрения срока действия оказался новый, вступивший в силу с 01 Июля 1977 после 
утверждения Постановлением Государственного Комитета Стандартов Совета Министров СССР № 1330 от 27 Мая 1976 с 
последующими изменениями и переизданием в России, государственный стандарт ГОСТ 3279-76 ‘Волокно Хлопковое. 
Технические Условия.’. В соответствии с ГОСТ 3279-76 в зависимости от физико-механических показателей хлопковое 
волокно подразделялось на семь типов:- 1, 2, 3, 4, 5, 6 и 7 (первые три типа относились к тонковолокнистым разновидностям 
Хлопчатника, а 4–7 типы – к средневолокнистым разновидностям Хлопчатника); и семь сортов:- 0 (отборный), I, II, III, IV, V и VI. 
После развала СССР в 1991 и выхода из его состава союзных республик, превратившихся с независимые самостоятельные 
государства, хлопкопроизводящие государства Средней Азии задумались о преобразовании своих стандартов на хлопковое 
волокно с целью унификации качественных параметров и характеристик с параметрами и характеристиками международно 
признанных мировых универсальных стандартов на хлопковое волокно. 
 
В 1993 Узбекистан после утверждения 22 Марта 1993 Распоряжением № 12-17 РС Узбекского Государственного Центра 
Стандартизации, Метрологии И Сертификации (Узгосстандарт) и последующих изменений и переизданий ввёл у себя новый 
государственный стандарт РСТ Уз 604-93 (который на 8-ом Заседании Межгосударственного Совета По Стандартизации, 
Метрологии И Сертификации 12 Октября 1995 был утверждён как ГОСТ 3279-95 (Россия не приняла его)) ‘Волокно Хлопковое. 
Технические Условия.’. Россия, с юридической точки зрения, не утвердила его у себя, но фактически все фабрики стали 
работать по этому стандарту, игнорируя отсутствие законодательной базы для их использования. Однако, когда у фабрик 
возникали споры с поставщиками сырья, специалисты фабрик часто прибегали к ‘дедовским’ методам, а соответственно, и 
характеристикам качества хлопкового волокна с тем, чтобы занизить его качество и заплатить поставщикам меньшие деньги 
или выдать меньше продукции при расчётах за сырьё своей пряжей, суровьём или готовой тканью. Ххххх. С 01 Января 2010 
после утверждения 25 Декабря 2008 Приказом № 719-СТ Федерального Агентства По Техническому Регулированию И 
Метрологии в России стал действовать новый государственный стандарт ГОСТ Р 53224-2008 ‘Волокно Хлопковое. 
Технические Условия.’, который, спустя 8 лет, был заменён на ГОСТ Р 53224-2016 ‘Волокно Хлопковое. Технические Условия.’ 
после его утверждения 08 Сентября 2016 Приказом № 1081-СТ Федерального Агентства По Техническому Регулированию И 
Метрологии. 
 
В силу того, что основным сырьём для Российских прядильных фабрик являлся средневолокнистый хлопок 5 типа, исходя из 
длины волокна по действующим стандартам, а поступления 4 или 6 типов носили эпизодический характер, прядильщики 
перенастроили своё оборудование на переработку только 5 типа хлопкового волокна и при поступлении других типов не 
перенастраивали оборудование. По этой причине прядильщики практически не делали разницу в выходе пряжи из различных 
типов хлопкового волокна, а Российские торговцы вынуждены были торговать разными типами по одной цене без накидок или 



скидок. Практически всё импортируемое в Россию хлопковое сырьё составляет средневолокнистый хлопок, вслед за ним в 
порядке объёмов ввоза идут хлопковый линт и длинноволокнистый хлопок. Основными потребителями линта в России  
являются производители целлюлозы, сравнительно небольшие объёмы этого продукта идут в производство ватина и 
технической ваты. В период 1990-х импорт длинноволокнистого хлопка резко сократился. Объяснить это можно тем, что 
прядильные фабрики практически перестали выпускать пряжу высоких номеров, а производители швейных ниток, кроме того, 
что сократили своё производство, перешли ещё и на смешанные или искусственные волокна для производства своей 
продукции. Среди стран экспортёров хлопка Узбекистан оставался основным поставщиком этого сырья в Россию. Торговля 
хлопком с Узбекистаном к концу 1990-х стала основываться на обычных торговых, нежели бартерных сделках. Казахстан, 
начиная со второй половины 1990-х, большие объёмы своего экспортируемого хлопкового волокна стал направлять в Россию. 
Кроме этих стран, в середине 1990-х Азербайджан, Кыргызстан, Таджикистан и Туркменистан поставляли в Россию по 5 000–6 
000 тонн хлопка за сезон. Касательно Таджикского хлопка, поставки ещё какой-то период времени осуществлялись на 
двусторонней бартерной основе. Начиная с сезона 1995/96, Российские текстильные фабрики стали получать в малых 
объёмах хлопковое волокно и из стран дальнего зарубежья, таких как Греция, Судан, США. Американский хлопок был 
импортирован через государственную корпорацию РОСКОНТРАКТ благодаря товарному кредиту в размере нескольких 
миллионов Долларов по программе экспортных кредитных гарантий Дьжи.Эс.Эм.-102 (GSM-102) Департамента Сельского 
Хозяйства США. Россия была вынуждена начать поиск новых поставщиков хлопкового волокна, а не пользоваться поставками 
только из Средне-Азиатских республик ещё и потому, что после развала Советского Союза стали разрушаться денежные 
взаимоотношения фабрик с традиционными поставщиками хлопка. Примечателен тот факт, что когда в начале 1990-х 
несколько фабрик Ивановской Области оплатили в Узбекистан официальной структуре крупную сумму в Рублях за поставку 
хлопкового волокна, и после этого они не получили взамен ни хлопка, ни возврата денег. В результате этой ‘сделки’ 
обанкротился один Ивановский банк, а фабрики, участвовавшие в этой сделке, лишились больших оборотных средств. Как ни 
пыталось руководство области решить эту проблему, так ничего и не получилось. В результате было сильно подорвано 
мнение о порядочности Узбекских партнёров. В самом начале 2000-х в России стала меняться структура импорта хлопкового 
волокна. Учитывая тот факт, что Узбекистан и Туркменистан стали активно привлекать иностранных инвесторов для развития 
и расширения своего текстильного сектора экономики с использованием собственного сырья, можно было бы уже тогда 
предположить, что начиная с 2005–10 годов России придётся начать переориентацию с Узбекского и Туркменского хлопкового 
волокна на волокно из других регионов мира. И действительно, доля Туркменского хлопкового волокна в Российском импорте 
этой продукции, практически сразу сократилась до минимума. Это было вызвано ещё и тем, что крупные международные 
торговцы хлопком переориентировали свои поставки Туркменского хлопкового волокна потребителям из стран Юго-Восточной 
Азии. Кроме того, Узбекистан, выступавший основным экспортёром хлопка в Россию, стал ужесточать свою торговую политику 
в отношении к реализации хлопкового волокна. И как результат, в сезон 2002/03 доля импортированного Россией из 
Узбекистана хлопка снизилась с 75% до 50%, оставшийся объём стал активно заполняться Казахстаном, Таджикистаном, 
Азербайджаном, Кыргызстаном и другими странами. 
 
В 1990-е в России во всех отраслях экономики образовалась целая прослойка бизнеса – давальцы. По давальческой схеме 
(только переработка) заработали практически все фабрики и заводы. Не избежала этого и текстильная промышленность. 
Давальческая схема работы позволила фабрикам обеспечить работой своих служащих, но при этом местные бюджеты 
практически лишились налоговых поступлений со стороны фабрик. Большинство давальцев было зарегистрировано в зонах 
со льготным налогообложением и отчитывалось по своей финансовой деятельности в соответствии с законодательством этих 
зон. Пока было возможно, фабрики получали в кредит электроэнергию и газ, и в течение нескольких лет залезли в громадные 
долги перед естественными монополиями. Большинство фабрик расчитывало на списание этих долгов государством за счёт 
принятия какой-нибудь программы поддержки текстильного производства, однако этого не произошло, и многие из них прошли 
через неоднократную процедуру банкротства предприятия. Вновь назначенным внешним управляющим из-за непомерных 
налогов не имело смысла гасить долги своего предприятия и в результате из фабрик выжималось всё возможное за 
предоставленный новый срок работы. Ситуация стала меняться лишь в 2001, когда Правительство России ужесточило меры к 
таким должникам, и когда многие давальцы, ставшие совладельцами фабрик, стали осознавать необходимость погашения 
долгов предприятия. Но вместе с тем, образовавшиеся текстильные группы компаний нашли лазейки и в новом 
законодательстве. В результате по истечении очередного срока внешнего управления фабрикой-банкротом, она снова 
оказывалась во внешнем управлении у тойже группы компаний. В стремлении же удешевить свою продукцию давальцы стали 
навязывать фабрикам отступление от принятых стандартов. В результате на рынок хлынул поток, так называемых 
разреженных тканей. Такие ткани производились за счёт уменьшения количества нитей в основе и утке, а также 
использования пряжи других номеров. Московские текстильные чиновники почему-то обвинили в этом предприятия 
Ивановской Области, хотя на предприятиях других областей, включая и Москву, творилась точно такая же ситуация. В конце 
1990-х и начале 2000-х практически 80% выпускаемой хлопковыми фабриками продукции подпадало под категорию 
разреженных. Кроме того, с утверждением Узбекистаном официальной таблицы надбавок и скидок большинство давальцев 
перешли на потребление хлопкового волокна средних и низких сортов и классов засорённости. Это было вызвано тем, что 
выход пряжи из сырья разного качества, в том числе низкого, в процентном исчислении был не соизмерим с процентной 
разницей в цене на соответствующее качество хлопкового волокна. Например, стоимость между классами сорности может 
отличаться на 4%, а выход пряжи из хлопка этих классов сорности отличается всего лишь на 0.1%. В этой связи, было бы 
весьма разумным со стороны Узбекистана пересмотреть свои ставки надбавок и скидок с учётом среднего выхода продукции 
из хлопка соответствующего качества. В этом случае отпало бы стремление работать с хлопковым волокном низкого качества. 
Однако, один раз утверждённая таблица накидок и скидок ни разу не пересматривалась в Узбекистане, хотя практически все 
международные хлопковые ассоциации занимаются таким пересмотром на периодической основе. 
 
Находящееся в длительной эксплуатации текстильное оборудование практически на всех фабриках в 1990-е стало требовать 
замены, в лучшем случае частых ремонтных работ. Средств на переоборудование и модернизацию производства у фабрик не 
было. Кроме того, отрасль реально лишилась государственной поддержки. Решением Совета Министров РСФСР было 
упразднено Министерство Лёгкой Промышленности. В 1994 предприятия стали акционерными обществами, доля государства 
в которых не превышала 13 процентов. Фабрики лишились также льготных кредитов и списания долгов. Один из бывших и 
постоянно сменявшихся в 1990-е премьеров правительства вообще заявил о ненадобности текстильной промышленности для 
России. Правительство, после пребывания в нём Господина Егора Гайдара, практически перестало заботиться о своей 
текстильной промышленности, оставляя отечественных импортёров хлопка один на один перед всевозможными трудностями, 
включая финансовые. Правда, Правительство Москвы в 1998 пыталось оказывать поддержку текстильным предприятиям 
Москвы. Кто-то получал льготные кредиты, кому-то реструктуризировали задолженность, а кому-то предлагали особые ставки 
аренды земельных участков и платы за электроэнергию. Кроме того, более чем на ста площадках города была организована 



продажа текстильных изделий через мелкие магазины и киоски. Однако, учитывая все накопившиеся проблемы текстильной 
промышленности, дорогую рабочую силу в самой Москве и отсутствие серьёзных результатов, поддержка городом Московских 
текстильщиков была прекращена, а небольшим фабрикам было предложено перепрофилироваться по типу предприятий 
малого бизнеса, которые бы могли быстро менять ассортимент своей продукции. В начале нового тысячелетия попытку 
оживления текстильной промышленности за счёт государственной поддержки предпринимала и Администрация Ивановской 
Области. По приглашению администрации область посещали Президент и сотрудники Правительства Российской Федерации, 
которым передавались замечания и предложения текстильщиков о принятии законодательных актов или программ поддержки 
текстильного производства в стране. Однако, несмотря на это, дело так и не сдвинулось с мёртвой точки. Сами же 
Администрация и Законодательное Собрание Ивановской Области разработали и приняли Государственную Инвестиционную 
Программу Ивановской Области. Ряд директоров предприятий (кто захотел этого) стали участниками программы, получив 
возможность по своим кредитам вернуть половину, а градообразующие предприятия – две трети, ставки рефинансирования 
Банка России. Но в целом, ситуация в отрасли в Ивановской Области так и не улучшилась. Для того времени была характерна 
ситуация, когда власти лишь на словах пытались помочь отечественному текстилю. Например, когда в начале 2000-х в 
Россию приезжали иностранные инвесторы с намерением построить новейшее текстильное производство, областные 
руководители, с которыми встретились эти инвесторы, банально вымогали крупные взятки за предоставление земельных 
участков под строительство, либо требовали немыслимой доли в новом предприятии, ничего при этом не вкладывая. В 
результате эти инвесторы отказались от затеи работать с Россией в этом направлении, и вложили свои финансы в 
строительство прядильной фабрики-автомата в одной из бывших Союзных республик. 
 
В начале 2002 государство заявило о решении выйти из состава акционеров текстильной отрасли страны с распродажей всех 
своих акций. Давальцы, новые совладельцы фабрик и иностранные инвесторы тоже не спешили вкладывать свои средства в 
переоборудование и модернизацию производства. Российские банки, в большинстве случаев, предоставляли кредиты 
клиентам максимум на один год и были совсем не склонны к кредитованию переоснащения текстильного производства. Да и 
сами фабрики не спешили брать кредиты под переоснащение производственного парка, несмотря даже на то, что в ряде 
регионов местными властями были приняты программы поддержки производителей, предусматривавшие частичное 
погашение из региональных бюджетов кредитной ставки банка под инвестиционное финансирование. К тому же многие 
директоры фабрик зачастую либо не интересовались, либо не знали о новинках текстильного оборудования как 
отечественного, так и иностранного производства. В сложившейся ситуации текстильная продукция России перестала 
выдерживать конкуренцию с продукцией из стран Европы, Китая, США и даже стран Юго-Восточной Азии, на фабриках 
которых стали установливать современное и качественное оборудование, выпускающее широкие ткани (минимум 160 см в 
суровом виде) высокого качества; а большая часть текстильной хлопковой продукции стала реализовываться исключительно 
на внутреннем рынке России. Всю производимую из хлопкового волокна ткань можно разделить на несколько групп:- ткани 
бельевой группы (ситцы и бязи), ткани для одежды (ситцы, бязи, фланели, диагонали, саржи, трикотажное полотно), 
медицинская марля и технические ткани. На экспорт за пределы стран Содружества Независимых Государств (СНГ) 
поставлялись лишь пряжа, суровые миткали (ситцы) и бязи шириной не менее 160 см, а также отбеленные бязи шириной не 
менее 150 см. Следует отметить, что в отличие от ряда других отраслей промышленности России, в лёгкой промышленности 
не происходило существенного расширения объёмов экспорта, остававшегося в пределах 15–20% выпускаемой продукции. 
 
Одной из серьёзных проблем Российских текстильщиков с конца 1990-х стало отсутствие квалифицированного персонала 
низшего звена. Если, например, высшие учебные заведения России продолжали готовить в необходимом количестве 
специалистов инженерно-технического звена, то подготовкой специалистов низшего звена практически никто не занимался. 
Кроме того, после получения образования в малочисленных профессионально-технических училищах и текстильных 
колледжах, занимавшихся обучением и подготовкой таких специалистов, этих молодых рабочих фактически приходилось 
переучивать старым специалистам непосредственно на производстве. После серьёзных сокращений производств, имевших 
место в первой половине 1990-х, множество рабочих в поисках работы переквалифицировалось или занялось торговой 
деятельностью и вернуть их обратно в производство было уже нелегко. В результате ряд фабрик стал прибегать даже к 
вербовке персонала из других областей страны. А в начале 2000-х на многих фабриках стала проявляться ещё большая 
проблема. Дело в том, что большая часть обычных рабочих стала уходить на пенсию, а молодёжь вовсе не стремилась 
устроиться на работу на фабрики, на которых им предлагали сравнительно низкую заработную плату. 
 
Чтобы как-то организоваться и общими силами лоббировать и защищать свои интересы, предприятия лёгкой промышленности 
стали образовывать ассоциации и концерны. Так, 06 Июня 1990 на базе упразднённого министерства была образована 
Государственная Ассоциация Лёгкой Промышленности (позднее, 28 Апреля 1992 преобразованная в РОСЛЕГПРОМ, ОАО), 
были преобразованы также в открытые акционерные общества КОНЦЕРН РОСТЕКСТИЛЬ в Москве и ИВТЕКС в Иванове, 
осуществлявшие до тех пор государственное управление фабриками, являвшимися членами этих концернов. Через эти 
структуры текстильщики пытались защищать свои интересы в государственных структурах, надеясь на принятие законов или 
государственных программ поддержки отрасли. Год за годом влияние и роль бывших государственных структур в 
деятельности фабрик постепенно стала сводиться к нулю. Для удержания фабрик в своём составе концерны были вынуждены 
прибегнуть к более экспансивному маркетингу продукции подчинённых текстильщиков как на внутреннем, так и на внешнем 
рынках. Несмотря на все предпринимаемые попытки улучшения ситуации в отрасли и своё былое значение, концерны так и не 
добились желаемых результатов, постепенно превративщись в банальные посреднические организации. Вместо того, чтобы 
стать некоммерческими ассоциациями текстильных производств, концерны пытались удерживать в своей власти приходящие 
в упадок производства. В конце концов, они в большинстве случаев утратили свои позиции у текстильщиков. Хотя конечно же 
такая ситуация возникла не только по вине этих концернов. Дело в том, что новые владельцы предприятий не очень-то 
жаждали объединяться в какие-либо структуры для защиты интересов, а предпочитали оставаться сами по себе и все 
возникающие проблемы решать самостоятельно. Единственным положительным фактором существования концернов стала 
идея проведения Федеральных оптовых ярмарок продукции предприятий отрасли. Впервые она была проведена по 
инициативе РОСЛЕГПРОМа в 1993. С тех пор, выставки и ярмарки стали проводиться два раза в год (весной и осенью). Кроме 
РОСЛЕГПРОМа к числу организаторов добавились Концерн РОСТЕКСТИЛЬ и специализированные выставочные 
организации, созданные при РОСЛЕГПРОМе и Концерне РОСТЕКСТИЛЬ, а также из регионов. Поначалу эти выставки были 
малочисленными, однако в начале 2000-х количество желающих показать свой товар резко возросло, и в них стали принимать 
участие и международные текстильщики и производители готовой продукции. Для многих предприятий отрасли эти выставки и 
ярмарки стали приносить существенную пользу, так как помогли организовать хороший сбыт готовой продукции. Фабрики 
стали следить за веяниями моды и пожеланиями клиентов к своей продукции, ориентируясь на аналогичную продукцию 
иностранных и местных конкурентов. По сути, проводимые ярмарки стали эффективным механизмом взаимодействия науки, 



промышленности, торговли и потребителей, наполняя внутренний рынок качественными потребительскими и промышленными 
товарами. Во многих регионах России также стали организовываться выставки и ярмарки с целью привлечения покупателей к 
продукции и, тем самым, поддержки производителей данного региона. 
 
В России спад производства текстильной продукции из хлопка, длившийся с начала 1990-х, был остановлен в 1998 
Августовским дифолтом. Повышение курса Доллара США по отношению к Российскому Рублю выразилось в четырёхкратном 
подорожании Американской валюты. От этого сильно пострадали, в том числе, и рабочие текстильных предприятий, чья 
зарплата в рублёвом эквиваленте осталась на прежнем уровне, а в долларовом эквиваленте уменьшилась в четыре раза, и 
такая ситуация сложилась практически для всего населения России, представлявшего массового потребителя готовой 
продукции Российских текстильщиков. В этой связи резко сократился покупательский спрос населения, и практически 
прекратился импорт хлопковой текстильной продукции, за исключением отдельных позиций по одежде. Серьёзно пострадали 
также хлопковые торговцы и давальцы. Ряд торговцев отдавали хлопок давальцам на реализацию по рублёвой цене, и у них 
возникли серьёзные проблемы с возвратом вложенных в хлопковое волокно денежных средств. Ряд давальцев лишился 
половины денежных средств, поскольку хлопок из-за роста курса Доллара подорожал в четыре раза, а стоимость ткани 
выросла всего лишь в два раза. Были также торговцы и давальцы, полностью обанкротившиеся в связи с разразившимся 
Августовским дифолтом. И тем не менее, кризис стал толчком к некоему временному оживлению текстильного производства в 
России, населению опять стала требоваться текстильная продукция. Поскольку импортная продукция для рядовых граждан 
стала весьма дорогостоящей, они переключились на отечественную продукцию, подтолкнув тем самым отечественных 
производителей к увеличению производства. Но после Августовского дифолта 1998 правительство страны так и не смогло 
создать благоприятных условий для развития лёгкой промышленности и начала модернизации ветшающих производств. И та 
незначительная подпитка от эффекта кризиса 1998 так и не смогла способствовать этому. Российская лёгкая 
промышленность постепенно стала снова впадать в ступор. Стабилизации в отрасли мешали, как ни странно, и сами 
текстильщики, которые стали топить друг друга демпинговыми ценами на теряющее должное качество продукцию. Такая 
ситуация была вызвана тем, что большинство предприятий вырабатывало очень узкий ассортимент тканей – порядка 5–6 
наименований, что и приводило к крайне жёсткой, если не сказать жестокой, конкуренции. 
 
Развитие телекоммуникационных сетей и продвижение Интернета в России не обошло стороной и хлопковый бизнес. Так в 
конце 1990-х многие крупные торговцы, давальцы, текстильные издания и фабрики, осуществляющие экспансивную политику 
в продвижении на рынки своей продукции, открыли в Интернете свои собственные сайты. В начале нового тысячелетия, 
многие другие участники хлопкового бизнеса, оценив надёжность и дешевизну новых технологий, также стали использовать 
возможности Интернета для продвижения своей продукции и расширения рынков сбыта. Однако, по-прежнему казалось мало 
вероятным то, что Российская текстильная промышленность смогла бы восстановить свои позиции в короткие сроки. Крайне 
необходимыми были структурные и организационные изменения, переоборудование современной, а не бывшей в 
употреблении техникой, способствующей увеличению производительности, эффективности затрат и улучшению качества 
тканей для того, чтобы выдерживать конкуренцию с высококачественным и дешёвым импортом. 
 
В 1990-е в России открылись и активно заработали представительства международных компаний Сосьетэ Жэнераль дё 
Сюрвэйансэ (Эс.Жи.Эс.) (SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE (SGS), Швейцария) и Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз 
(ДаблЮ.Ай.Эс.) (WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (WIS), Соединённое Королевство), которые предложили всем 
заинтересованным сторонам независимую экспертизу качества хлопкового волокна. Торговые и производственные компании 
стали привлекать их для классировки и перевески хлопкового волокна, поступающего в Россию, поскольку только их решения 
официально признавались иностранными торговцами хлопка. В случае, когда покупатель был не согласен с классификацией, 
указанной в сертификате качества, он мог совместно с представителем продавца произвести собственную классировку, либо 
поручить эту функцию одной из компаний независимой экспертизы, например, Эс.Жи.Эс. (SGS) или ДаблЮ.Ай.Эс. (WIS). В 
случае возникновения споров по качеству хлопкового волокна стороны должны воспользоваться услугами арбитража той 
хлопковой ассоциации, правила которой были выбраны для конкретного договора. На тот момент времени Бременская Биржа 
Хлопка и Ливерпулская Хлопковая Ассоциация выполняли такой арбитраж качества в отношении Азербайджанского, 
Туркменского и Узбекского хлопка, поскольку этими двумя организациями были признаны и приняты официальные стандарты, 
установленные в Азербайджане, Туркменистане и Узбекистане. Российские торговцы для своих клиентов, начиная с 2000 
года, для арбитража по качеству хлопкового волокна стали предлагать Третейский Арбитражный Суд РУССКОГО 
ХЛОПКОВОГО СООБЩЕСТВА, хотя в большинстве случаев разногласия преодолевались путём ‘дружественного’ 
урегулирования. Практически все Российские фабрики не имели официальных эталонов хлопкового волокна, а те, которые 
приобрели их всё же когда-то – не обновляли их своевременно. И не все фабрики признавали решения Эс.Жи.Эс. или 
ДаблЮ.Ай.Эс., предпочитая решать спорные вопросы качества через обычные лаборатории, определявшие качество 
хлопкового волокна инструментальным методом с использованием устаревших (учитывая мировую практику) приборов. 
Зачастую такие испытания приводили к тем результатам, которые нужны были фабрикам. Это происходило потому, что 
качество хлопкового волокна при проведении инструментальных испытаний определялось на основе созданной 
классификатором объединённой пробы, а при её создании преобладал субъективный фактор. Это выражалось в том, что 
классификатор в тот момент мог выбрать только абсолютно засорённые или абсолютно чистые пучки хлопка, в результате 
реальное качество можно было исказить до неузнаваемости. Международные компании Эс.Жи.Эс. и ДаблЮ.Ай.Эс. 
используют для определения качества и веса хлопкового волокна только современные методы и приборы, постоянно 
обновляют официальные эталоны хлопка, по которым сверяют качество классёрским методом оценки. Классёры в этих 
компаниях проходят обучение в зарубежных школах подготовки классёров и имеют об этом соответствующие сертификаты, 
признаваемые мировым хлопковым сообществом. 
 
Во второй половине 1990-х, решая благую задачу по удержанию бегства капитала из страны, Правительство ужесточило 
законодательство по валютному контролю, введя процедуру оформления паспортов импортных и экспортных сделок. В 
соответствии с новым законодательством, Российский импортёр мог сделать предоплату по договору только в том случае, 
если он предоставил своему банку страховой депозит в размере переводимой суммы на случай неисполнения договора на 
срок до момента полной таможенной очистки подлежащих ввозу товаров. Другими словами, Российский импортёр должен был 
на длительный срок, поскольку договоры на поставку хлопкового волокна носят, как правило, длительный характер, выбросить 
из своего денежного оборота двойную сумму или прибегнуть к разного рода ухищрениям, что было бы сопряжено с 
возможными проблемами с национальным законодательством. Большинство же мировых экспортёров хлопка при работе с 
Российскими импортёрами требовали от последних предоплаты а, в лучшем случае, банковскую гарантию или аккредитивную 
форму расчётов за поставку продукции. Учитывая специфику Российской банковской системы, аккредитивная форма расчётов 



для большинства Российских импортёров равноценна предоплате, поскольку банк, при отсутствии кредитной линии для 
своего клиента, заморозит у клиента на срок действия аккредитива соответствующую сумму и при этом ещё возьмёт с него 
комиссию за обслуживание этого аккредитива. Таким образом, Российским импортёрам приходится все проблемы брать на 
себя, при этом внутренние потребители хлопка, не осознавая всех этих проблем импортёра, зачастую обвиняют их в 
непомерно высоких ценах. 
 
До 2001 (момент вступления в силу нового налогового кодекса) в России на импорт хлопка из стран дальнего зарубежья в 
момент таможенной очистки налагался налог на добавленную стоимость (НДС) в размере 20%, а для хлопкового волокна, 
импортируемого из Средне-Азиатских стран СНГ, этот налог не начислялся, поскольку учитывался НДС страны 
происхождения на основе межправительственных соглашений о взаимозачёте косвенных налогов. Начиная с 01 Июля 2001 
все льготы по НДС были отменены, и таким образом экспортёры хлопка из других стран, не входящих в СНГ, получили равные 
права с последними. Но вместе с тем, практически до последних дней существования взаимозачёта НДС Российские 
импортёры хлопка старались завезти как можно больше хлопкового волокна с тем, чтобы избежать по нему выплаты НДС. 
Накопленные в этот период излишки дешёвого сырья аукнулись его переработчикам спустя полгода, когда стал нарастать 
кризис перепроизводства дешёвой и некачественной готовой продукции. В течение нескольких лет после вступления в силу 
нового законодательства Российские импортёры хлопкового волокна не раз предпринимали попытки через Русское Хлопковое 
Сообщество обратиться к Российскому Правительству об отмене НДС на импорт хлопка. Кроме того, Узбекистан, осознавая 
то, что постепенно утрачивает лидирующую роль в поставке хлопка на рынок России, в Ноябре 2003 в лице Вице-Премьера 
Эльёра Ганиева попросил предоставлять Российским покупателям Узбекского хлопкового волокна отсрочку платежа по НДС 
сроком на 90–120 дней. Но на решения и действия Российского Правительства ничего из предпринимаего не повлияло, и 
Российские импортёры хлопкового волокна продолжали платить всю сумму НДС при оформлении ввоза для использования на 
территории Российской Федерации. 
 
Таможенная очистка хлопкового волокна, поступавшего в Россию, для многих импортеров носила проблематичный характер. 
Дело в том, что таможня не знала и до конца не знает всех тонкостей хлопкового дела; и в этой связи зачастую не верила 
импортёрам, заключавшим договоры на поставку хлопкового волокна по низким ценам из некоторых республик Средней Азии 
или зафиксировавшим цену на волокно для поставок в будущем. В таких случаях таможня пыталась осуществить перерасчёт 
и корректировку таможенной стоимости хлопкового волокна для начисления таможенных платежей с понятной только ей 
одной ценой на базовый сорт, ссылаясь при этом на внутриведомственные приказы, регламентировавшие перерасчёт 
таможенной стоимости для биржевых товаров. Но почему-то за биржевую стоимость хлопка таможня принимала котировки 
Ливерпулской компании Котлук Лимитид (COTLOOK LIMITED), никогда и никоим образом не являвшейся биржей. Таможню 
также не интересовало и то, что фиксируя цену на хлопок, покупатель мог попасть в неприятную для себя ситуацию, если 
вдруг мировые цены на хлопок стали бы снижаться. Хлопковое волокно является биржевым сырьём, и цена на него 
изменяется в соответствии с ситуацией на мировом рынке. К тому же бывают моменты, когда торговцы в силу 
складывающихся на рынке событий начинают продавать хлопок ниже себестоимости, то есть в убыток для себя. Как правило, 
они надеются на возможность возмещения своих убытков за счёт прибылей от договоров с низкой ценой на хлопковое 
волокно, или обеспечивают свою прибыль за счёт хэдьжирования на бирже своих сделок с реальным сырьём. Следует также 
отметить, что развитие ситуации с мировой ценой хлопкового волокна не всегда согласуется с ценовой ситуацией на 
Российском рынке. По мнению большинства Российских импортёров хлопкового волокна самой проблематичной таможней в 
России была признана Ивановская Таможня, которая создавала для импортёров и для себя самой никчёмные проблемы на 
ровном месте для их ‘героического преодоления’. По некоторым оценкам специалистов из сферы декларирования и хранения 
импортных грузов в конце 1990-х Ивановскую Область за несколько лет покинуло 75% крупнейших импортёров и экспортёров, 
зарегистрированных на территории самой области. Все они открыли свои представительства или зарегистрировали компании 
в соседних областях и перевели туда потоки грузов и таможенных платежей по ним. К сожалению, ситуация с таможней в 
Ивановской Области и в начале нового тысячелетия оставалась на прежнем уровне, и изменений к лучшему не чувствовалось 
даже после неоднократных смен руководства этой таможни. Говоря о таможенном оформлении ввозимых грузов, нельзя не 
сказать и о махинациях Российских импортёров. Так уж сложилось, что практически все они независимо от типов ввозимых 
или вывозимых грузов занимались ‘налоговым планированием’, то есть заранее просчитывали какую лучше стоимость 
прописать в договорах для оформления грузов, подписываемых в большинстве случаев со своими собственными 
зарубежными офшорными компаниями, выступавшими в качестве посредников между реальными продавцами и 
покупателями. Я уж совсем не говорю о так называемых челноках, завозивших товары исключительно по серым схемам. Дело 
даже дошло до того, что по указанию Правительства Государственный Таможенный Комитет (ГТК) России с 09 Апреля 2004 
после ревизии региональных таможенных управлений на предмет недостоверного декларирования товаров Китайского 
происхождения и занижения их таможенной стоимости прекратил оформление Китайских товаров на некоторых таможенных 
постах в приграничной зоне – в Иркутской и Хабаровской областях. Чтобы нагляднее понять суть проблемы, привожу 
официальные данные Российской Федерации (РФ) и Китайской Народной Республики (КНР) о взаимном внешнеторговом 
обороте в 2003:- по данным РФ в страну было завезено из КНР товаров народного потребления (ТНП) на сумму 3.4 
миллиарда Долларов США, в то время как КНР по факту вывоза этих ТНП в РФ заявила сумму в размере 6 миллиардов 
Долларов США. Таким образом, занижение ввозной стоимости Российскими импортёрами составило 43.3%. Тем же 
Российским таможенным постам, которые по-прежнему осуществляли таможенное оформление ввозимых Китайских товаров, 
с целью увеличения поступлений в бюджет страны за счёт денежных средств от импортных пошлин и налога на добавленную 
стоимость (НДС) было дано указание увеличить таможенную стоимость ввозимых Китайских товаров с 0.2–1.4 Доллара США 
за килограмм до 3.5 Долларов за килограмм, а на какие-то группы товаров (например, продукты питания) вообще до 5 
Долларов за килограмм. 
 
Для стабильной работы производства крайне необходимы разумные тарифы на продукцию и услуги естественных монополий 
(электричество, газ, нефтепродукты, тепло, вода, железнодорожные перевозки). С конца 1990-х они росли из года в год 
безумными темпами. Государству было видимо ни к чему то, что такие высокие тарифы душат любое производство. Следует 
отметить, что данные тарифы создавались, судя по всему, за счёт предоставления служащим этих отраслей производства 
заработных плат, которые в разы, а то и на порядок, отличались от средних региональных заработных плат рабочих и 
служащих из других отраслей производства, использующих продукцию и услуги этих естественных монополистов. Всем 
понятно, что нельзя заниматься уравниловкой в рыночной экономике; но во всём должен быть разумный предел. 
Естественным монополиям нельзя заниматься самообогащением, в том числе и своих рабочих и служащих, за счёт 
целенаправленного воздействия, приводимого к обнищанию потребителей своей продукции и услуг. Где же здесь разумный 



подход, с точки зрения экономической политики государства? Ведь естественные монополии являются ничем иным, как 
государством. 
 
В самом начале 2000-х владельцы текстильных предприятий окончательно перестали верить в поддержку правительства, 
хотя и продолжали предпринимать попытки пробить в бюджете некие льготы, в том числе в виде гарантий по кредитам на 
модернизацию производства. Сроки эксплуатации основной массы оборудования текстильных фабрик и комбинатов к этому 
времени перевалили за 15 и более лет. Изношенное оборудование приводило не только к отказам в работе, но и к 
нарастающему снижению качества Российской продукции текстильной промышленности. Практически вся отечественная 
текстильная продукция превратилась в удел потребления наименее обеспеченных слоёв населения России. Спрос же на 
качественные ткани, которые больше уже не могли быть выработаны на обветшавшем оборудовании, такие как перкаль, 
поплин, сатин и некоторые другие, начал удовлетворяться за счёт поставок этих готовых тканей из Китая, Пакистана и Турции. 
С конца 2002 текстильная промышленность России стала постепенно сокращать выпуск продукции. 
 
Подытоживая сказанное ранее, приходится констатировать факт постепенного увядания и умирания текстильной 
промышленности в России. Видимо, начиная осознавать происходящие в отрасли процессы, некоторые правительственные 
чиновники стали наведываться с визитами в области, где наблюдалось сосредоточение текстильных производств. Иногда, эти 
чиновники или подчинённые им ведомства, принимали даже какие-то решения и постановления. Но толку от них не было 
никакого, поскольку ни одно из них не было исполнено, практически даже частично. В самом начале 2000-х в Ивановской 
Области местные чиновники, имитируя осуществление кипучей деятельности, с лёгкой подачи одного из текстильных 
бизнесменов развернули широкомасштабную кампанию по созданию в области текстильного кластера. Для того, чтобы понять 
весь абсурд происходившего, необходимо дать толкование, так называемого, Англоязычного термина ‘Кластер’ (Cluster). В 
Русском языке данный термин относится к Средоточию или Скоплению. С экономической точки зрения средоточие 
подразумевает под собой сосредоточение различных производственных циклов с целью формирования единого замкнутого 
цикла в одном каком-то месте или регионе. А теперь, следует дать информацию о том, что из себя представляла Ивановская 
Область со времён существования СССР. Очевидно, что по природным данным в области невозможно было заниматься 
выращиванием Хлопчатника, а иметь мощные базы для хранения этого сырья – вполне реально. Во времена Советского 
Союза в области были созданы хлопковые базы для хранения сырья, прядильные фабрики для его первичной переработки, 
трикотажные, ткацкие и отделочные фабрики для конечной обработки сырья, швейные фабрики для пошива из производимой 
в области тканей различной швейной продукции, и, наконец, сбытовые базы и организации. Иными словами, в Ивановской 
Области был создан полный цикл от хранения сырья до сбыта готовой продукции из него. Не зря с тех самых времён область 
называли Текстильным Краем, что по сути своей и обозначало то новое словцо, заимствованное из Английского языка. Многие 
просто не понимали до конца смысла этого модного словца; а чиновники воспользовались этим, чтобы делать вид 
осуществления какой-то непонятной, но якобы нужной деятельности, ничего существенного не предпринимая при этом. Что же 
ещё необходимо было бы создать, а точнее, на чём ещё можно было бы отмыть деньги? В этой связи, возникают 
закономерные вопросы. Чем же на самом деле занимались или делали вид, что занимались, областные чиновники? Зачем 
или с какой целью они это делали? Чуть позже, чиновники резко перекинули свои планы на создание химического 
текстильного кластера. В связи с чем, подразумевалось создание в области химического комбината, производящего 
искусственные волокна из нефтепродуктов, и текстильного производства, ориентированного на переработку данного сырья в 
готовую продукцию для автомобилестроения. Но и здесь всё было под большим вопросом. Дело в том, что предполагаемое к 
производству искусственное волокно лучше всех и дешевле всех производят в Южной Корее и Тайване. Там производители 
этих волокон используют новейшее оборудование и технологии, а также особые сорта нефтепродуктов. Учитывая Российскую 
бесхозяйственность, а также аппетиты и безолаберность ‘новых Русских’, владеющих многими производствами, на 
предполагаемое предприятие поступала бы дорогостоящая и ‘разбодяженная’ продукция из нефти. А как известно, из дерьма 
конфетку не сделаешь; и, соответственно, любая выпускаемая продукция из такого сырья по своим качественным и ценовым 
характеристикам не смогла бы конкурировать с такой же продукцией из Южной Кореи и Тайваня. 
 
Среди всей той череды абсурдности и бестолковости, единственным проблеском надежды выступило принятие 29 Декабря 
2007 Правительством РФ Постановления № 993 о ‘Правилах предоставления в 2008–2010 годах субсидий организациям 
лёгкой и текстильной промышленности на возмещение части затрат на уплату процентов по кредитам, полученным в 
Российских кредитных организациях’. Эти правила устанавливали порядок предоставления субсидий по кредитам сроком до 
одного года при осуществлении сезонных закупок сырья и материалов для производства товаров народного потребления и 
продукции производственно-технического назначения, а также по кредитам сроком до трёх лет при осуществлении 
технического перевооружения. Субсидии предоставлялись ежеквартально в размере половины процентной ставки 
рефинансирования (учётной ставки) Банка России (центрального банка РФ), действующей на дату получения кредита. Для тех 
случаев, когда ставка по кредиту на дату получения кредита была ниже центробанковской, возмещение осуществлялось из 
расчёта половины полученной процентной ставки. В момент подписания данного постановления ставка рефинансирования 
составляла 10%, а на момент публикации этого постановления в прессе (в Феврале 2008) – 10.25% годовых. 
 
На фоне непрекращавшегося вяло текущего снижения спроса на продукцию Российских текстильных предприятий летом 2007 
Правительство РФ затеяло реальную борьбу с бегством капитала из страны. Начиная с осени практически каждую неделю в 
новостях звучали сообщения об отзыве лицензии на осуществление деятельности у очередного Российского банка. Эти 
действия оказали серьёзное влияние на все серые схемы импорта в Россию различной продукции, в том числе хлопкового 
волокна и текстильной продукции. Ни для кого ни секрет, что Российские импортёры активно использовали схемы занижения 
таможенной стоимости для сокращения расходов по уплате импортных пошлин, акцизов и налога на добавленную стоимость 
(НДС) с целью не только минимизации своих расходов, но и получения тех же прибылей при сбыте более дешёвой продукции, 
получавшейся из сырья и полуфабрикатов, завезённых по серым схемам. Фактически же, за закупленное сырьё зарубежным 
экспортёрам необходимо было платить реальную стоимость. Вот на этом-то этапе и использовались ‘банковские услуги’; но с 
этим началась серьёзная борьба со стороны государства. Банки, продолжавшие участвовать в таких схемах, значительно 
повысили свои расценки. То, что можно было сделать в начале 2007 за максимум в 1 процент, в начале 2008 стало стоить от 7 
до 13 процентов. Многие импортёры стали отказываться от прежних схем работы, поскольку новые банковские расценки 
зачастую невозможно было покрыть той прибылью, которая образовывалась при продаже или при переработке с 
последующей продажей завезённой в Россию продукции. В Марте 2008 Русское Хлопковое Сообщество собралось в Иванове 
за круглым столом для обсуждения возможных действий в связи с ухудшаюшейся обстановкой в отрасли, в том числе и 
вопроса об использовании серых схем импорта. Некоторые участники Российского рынка хлопка предложили отказаться всем 
от  использования  серых  схем  с  тем,  чтобы  все  члены  сообщества находились бы в равных условиях. Было сделано даже 





специальное обращение по этому поводу ко всем участникам рынка хлопка. Однако, большинство крупных игроков 
проигнорировало это предложение. Инициаторы данного обращения общались до этого с представителями Федеральной 
Таможенной Службы РФ, предложив им факты и попросив их начать расследование по таким операциям. Однако, и в таможне 
это никого не заинтересовало, что при том всеобщем уровне коррупции в стране было вполне объяснимым. Таможенники 
лишь предложили проводить самостоятельно такие расследования на уровне саморегулируемых организаций, к коим 
относилось и Русское Хлопковое Сообщество. 
 
В целом, 2008 год не принёс ничего хорошего Российским текстильщикам. По-прежнему происходил спад в производстве, 
закрывались фабрики, падал спрос на готовую продукцию. В начале года Министерство Сельского Хозяйства России ввело 
временный запрет на ввоз подкарантинной продукции (в том числе и хлопковое волокно) из Республики Индии. По 
официальным сообщениям в экспортируемой сельскохозяйственной продукции Индии был, якобы, обнаружен капровый жук. 
Только вот почему-то остальные страны мира его в упор не наблюдали. Многие игроки на рынке сразу же вспомнили о том, 
что предшествовало этому экономическому спору:- Индийская сторона отказалась оплачивать поставку Российских 
подводных лодок по причине каких-то неполадок в их системах. Впрочем, очень быстро этот запрет был снят в отношении 
Индийского кофе, табака и чая. Видимо у Российских импортёров этой продукции была большая заинтересованность и 
больше денежных средств с тем, чтобы за счёт лоббирования своих интересов на правительственном уровне снять запрет на 
данную продукцию. В то же самое время на хлопок из Индии это не распространилось. И как это часто бывает в России, что 
нет ничего более постоянного, чем временное, временный запрет так и не был отменён. А между тем, в этот же самый момент 
Индия предлагала Российским импортёрам свой хлопок, по которому в тот сезон был собран огромный урожай, позволивший 
Индусам начать экспортировать хлопковое волокно в другие страны по конкурентоспособным ценам. Разразившийся в 2008 
всемирный финансовый кризис не обошёл стороной и Российских текстильщиков. Начиная с осени, многие предприятия, 
которые как-то ещё пытались свести концы с концами, стали либо закрываться, отправляя своих сотрудников в бессрочные 
неоплачиваемые отпуска, либо значительно сокращать своё производство. Последующие полгода стали для Российских 
текстильщиков настоящим кошмаром. Какие-то подвижки в оживлении спроса начали проявляться лишь в Апреле–Мае 2009. К 
этому моменту некоторая часть текстильных предприятий России закрылась навсегда, а оставшиеся на плаву сократили 
объёмы своего производства в два-три раза. 
 
В приводимой ниже таблице приведено распределение фабрик на начало 2000-х, связанных с переработкой хлопка, по 
различным регионам России, в которых имелась определённая концентрация предприятий текстильной промышленности, 
занимающихся переработкой хлопка. Некоторая степень концентрации наблюдалась также в Калужской, Костромской, 
Новосибирской, Ярославской Областях, но из-за количества таких предприятий эти области были отнесены к разряду прочих. 
Судить о потреблении хлопкового волокна фабриками того или иного региона по количеству фабрик в этом регионе нельзя, 
так как фабрики имели разные производственные мощности. 
 
ФАБРИКИ, ПЕРЕРАБАТЫВАЮЩИЕ 
ХЛОПКОВОЕ ВОЛОКНО, ПО РЕГИОНАМ 
РОССИИ 

ВЛАДИМИРСКАЯ 
ОБЛАСТЬ 

ИВАНОВСКАЯ 
ОБЛАСТЬ 

ЛЕНИНГРАДСКАЯ 
ОБЛАСТЬ 

МОСКОВСКАЯ 
ОБЛАСТЬ 

ТВЕРСКАЯ 
ОБЛАСТЬ 

ПРОЧИЕ ИТОГО 

ПРЯДИЛЬНЫЕ  2 5 9 1 6 23 
ТКАЦКИЕ 6 6 1 8 3 2 26 
ОТДЕЛОЧНЫЕ 1 4 1 2   8 
ПРЯДИЛЬНО-ТКАЦКИЕ 5 15 1 19 2 13 55 
ТКАЦКО-ОТДЕЛОЧНЫЕ 3 3 1 3  2 12 
ПОЛНЫЙ ЦИКЛ ПЕРЕРАБОТКИ 2 7 2 8 2 16 37 

ВСЕГО ПО РЕГИОНАМ 17 37 11 49 8 39 161 

 
16 Декабря 2011 правительственная делегация России подписала в Женеве, Швейцария, а 10 Июля 2012 Государственная 
Дума России ратифицировала Протокол о Присоединении Российской Федерации к Марракешскому Соглашению об 
Учреждении Всемирной Организации Торговли (ВОТ), и с 22 Августа 2012 Россия стала полноправным 156-м участником этой 
организации. Этому событию предшествовали длительные переговоры Российского Правительства с руководством ВОТ и 
рядом её участников, стопоривших вступление Российской Федерации в эту организацию, которые были инициированы ещё в 
1995. В то время в России весьма заметно чувствовалось влияние так называемых олигархов на деятельность Правительства 
страны, которое предполагало, что вступление в члены ВОТ позволит ускорить и облегчить интеграцию России в мировую 
экономику, получить равноправный доступ национальной продукции на рынки стран членов ВОТ, привлечь в страну 
требовавшиеся тогда иностранные инвестиции и привести к росту национальной экономики. Одним из камней преткновения 
для вступления страны в члены ВОТ было сельское хозяйство. Соединённые Штаты Америки (США) и Европейский Союз (ЕС) 
стремились превратить Россию в основного потребителя продукции их фермеров, в то время как сама Россия стремилась 
восстановить и развивать своё собственное сельское хозяйство. Кроме того, Российские официальные лица продолжали 
всячески поддерживать ограничения для иностранных компаний на доступ к оказанию финансовых услуг (особенно в сфере 
страхования), которые на тот момент находились в стадии зачаточного существования (если сравнивать ставки 
вознаграждений за такие услуги в России и во всём развитом мире). По сути вступление страны в ВОТ было выгодно лишь 
экспортёрам сырья и полуфабрикатов, к числу которых относились нефть, газ, металлы. Российским импортёрам и многим 
производителям, такое вступление не несло ничего хорошего. В частности для текстильной отрасли оно означало лишь одно 
– потеря внутреннего рынка, крах и прекращение существования; но на её нужды в Правительстве новой России, можно так 
сказать, вообще не оказывали особого внимания и заботы. И зря, к такому исходу очень скоро пришла текстильная отрасль 
всего Европейского Союза после вступления 11 Декабря 2001 Китайской Народной Республики в члены ВОТ и облегчённого 
доступа её продукции на рынки ЕС. За счёт чего такое произошло? За счёт значительного снижения ввозных пошлин на 
продукцию из стран, состоящих членами ВОТ, в данном случае – Китая. Как покажет время, ничего существенного для 
Российской экономики это вступление не принесло. Нужно ли вообще было становиться её членом, если сама Всемирная 
Организация Торговли, как и, Организация Объединённых Наций, по факту в настоящее время перестали оказывать какое-
либо существенное влияние на значимые решения в отношении ситуации в мире и экономике. Группа стран во главе с 
Соединёнными Штатами Америки своими решениями по сути сводит на нет деятельность этих межнациональных структур. 
Взять хотя бы длительные споры со стороны правительств развивающихся стран с Правительством США, оказывающим 
всяческую поддержку своим фермерам, которая ведёт к обнищанию фермеров в развивающихся странах, не получающих 
такой поддержки от собственных правительств. До сих пор такие споры так и не были разрешены руководством ВОТ, а сами 
переговоры по ним просто зашли в тупик. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик. 



 
 

Развитие Ситуации В России По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1890 / 01    
136 415 

8 327 786 пудов 
121 117 П 

   

  ХС=Хлопок-Сырец  П = Пряжа    

1891 / 92    
 

133 960 П 
   

1892 / 93    
 

143 215 П 
   

1893 / 94    
 

164 968 П 
   

1894 / 95    
 

167 998 П 
   

1895 / 96    
 

177 941 П 
   

1896 / 97    
 

197 762 П 
   

1897 / 98    
 

198 499 П 
   

1898 / 99    
 

207 131 П 
   

1899 / 1900    
 

236 305 П 
   

1900 / 01    
262 206 

16 007 000 пудов 
245 675 П 

   

1901 / 02    
 

240 236 П 
 

165 732 
10 117 500 пудов 

 

1902 / 03    
 

258 877 П 
 

177 993 
10 866 000 пудов 

 

1903 / 04    
 

265 462 П 
 

230 231 
14 055 000 пудов 

 

1904 / 05    
 

272 686 П 
 

196 929 
12 022 000 пудов 

 

1905 / 06    
278 472 

17 000 000 пудов 
248 214 П 

 
171 555 

10 473 000 пудов 
 

1906 / 07 
117 557 

107 600 десятин 
 

47 пуд/дес ХС 

 
82 642 ХС 

5 045 100 пуд ХС 

296 179 
18 081 000 пудов 

266 154 П 
16 248 000 пуд П 

 
164 135 

10 020 000 пудов 
 

1907 / 08 
373 976 

342 300 десятин 
 

58 пуд/дес ХС 

 
291 411 ХС 

17 789 900 пудХС 

319 309 
19 493 000 пудов 

289 463 П 
17 671 000 пуд П 

 
178 009 

10 867 000 пудов 
 

1908 / 09 
307 659 

281 600 десятин 
 

64 пуд/дес ХС 

 
241 619 ХС 

14 750 200 пудХС 

346 452 
21 150 000 пудов 

311 299 П 
19 004 000 пуд П 

 
238 503 

14 560 000 пудов 
 

1909 / 10 
340 435 

311 600 десятин 
 

54 пуд/дес ХС 

185 291 
11 311 546 пудов 

271 540 ХС 
16 576 800 пудХС 

348 499 
21 275 000 пудов 

316 836 П 
19 342 000 пуд П 

 
194 570 

11 878 000 пудов 
 

1910 / 11 
486 071 

444 900 десятин 
 

62 пуд/дес ХС 

227 946 
13 915 532 пудов 

451 948 ХС 
27 590 300пудХС 

361 784 
22 086 008 пудов 

331 152 П 
20 216 000 пуд П 

57 
3 491 пудов 

197 486 
12 056 000 пудов 

 

1911 / 12 
530 440 

485 511 десятин 
 

56.8 пуд/дес ХС 

219 836 
13 420 394 пудов 

452 066 ХС 
27 597 500 пудХС 

421 204 
25 713 394 пудов 

 
 

0 
201 368 

12 293 000 пудов 
 

1912 / 13 
536 974 

491 491 десятин 
13 ц/га ХС 

54.0 пуд/дес ХС 

245 711 
13 101 092 пудов 

434 333 ХС 
26 514 900 пудХС 

419 346 
25 600 000 пудов 

284 860 П 
17 390 000 пуд П 

 
177 567 

10 840 000 пудов 
 

1913 / 14 
555 464 

508 415 десятин 
10.8 ц/га ХС 

56.6 пуд/дес ХС 

223 200 
14 203 909 пудов 

471 471 ХС 
28 782 100 пудХС 

424 260 
284 107 П 

17 344 000 пуд П 
30 

221 549 
13 525 000 пудов 

 

1914 / 15 
675 000 

508 415 десятин 
 

76.9 пуд/дес ХС 

275 409 
17 322 014 пудов 

726 039 ХС 
44 322 800 пудХС 

403 620 
24 640 000 пудов 

П 
 

119 792 
7 313 000 пудов 

 

1915 / 16 
692 670 

634 000 десятин 
 

81.3 пуд/дес ХС 

332 262 
776 868 ХС 

47 425 800 пудХС 

 
309 071 П 

18 868 000 пуд П 
 

138 958 
8 483 000 пудов 

 

1916 / 17 
676 282 

619 000 десятин 
 

70 пуд/дес ХС 
241 542 

832 959 ХС 
 

313 346 П 
 

12 318 
752 000 пудов 

 



50 850 000 пудХС 19 129 000 пуд П 

1917 / 18 
520 049 

476 000 десятин 
 

пуд/дес ХС 
131 090 

475 000 ХС 

 
209 638 П 

 
 

4 931 
301 000 пудов 

 

1918 / 19 
133 290 

122 000 десятин 
 

пуд/дес ХС 
124 740 

 

 
118 906 П 

 
 

1 982 
121 000 пудов 

 

1919 / 20  
 

пуд/дес ХС 
95 256 

 

 
17 986 П 

 
 

 
0 пудов 

 

1920 / 21 
111 439 

102 000 десятин 
4.7 ц/га ХС 

18 144 
46 000 ХС 

 
17 575 П 

1 072 900 пуд П 
 

0 
0 пудов 

 

1921 / 22 
99 100 

90 706 десятин 
1.9 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

9 362 
571 500 пудов 

34 000 ХС 

 
23 916 П 

1 460 000 пуд П 
 

475 
29 000 пудов 

 

1922 / 23 
70 360 

64 400 десятин 
6.5 ц/га ХС 

41 пуд/дес ХС 

11 991 
732 000 пудов 

72 000 ХС 

 
36 414 П 

2 223 000 пуд П 
   

1923 / 24 
212 390 

194 400 десятин 
6.2 ц/га ХС 

42.4 пуд/дес ХС 

41 902 
2 558 000 пудов 

134 568 ХС 
8 215 000 пуд ХС 

124 493 
7 600 000 пудов 

87 400 П 
 

 
97 842 

5 973 000 пудов 
212 390 

194 400 десятин 

1924 / 25 
497 433 

455 300 десятин 
7.6 ц/га ХС 

48.0 пуд/дес ХС 

99 000 
5 459 000 пудов 

358 033 ХС 
21 857 000 пудХС 

211 500 
12 912 000 пудов 

116 200 П 
 

 81 904 
497 433 

455 300 десятин 

1925 / 26 591 000       

1926 / 27        

1927 / 28        

1928 / 29 2 300 ц/га ХС 
 

100 ХС 
    

1929 / 30 10 700 ц/га ХС 
 

1 500 ХС 
    

1930 / 31 104 500 ц/га ХС 
 

9 100 ХС 
    

1931 / 32 354 000 ц/га ХС 
 

75 600 ХС 
    

1932 / 33 216 500 1.6 ц/га ХС 
 

58 600 ХС 
    

1933 / 34 225 000 ц/га ХС 
 

20 500 ХС 
    

1934 / 35 208 000 ц/га ХС 
 

11 200 ХС 
    

1935 / 36 368 500 ц/га ХС 
 

42 900 ХС 
    

1936 / 37 435 000 ц/га ХС 
 

74 830 ХС 
    

1937 / 38 234 000 4.3 ц/га ХС 
 
 

    

1938 / 39  ц/га ХС 
 
 

    

1939 / 40  ц/га ХС 
 
 

    

1940 / 41 243 800 10.8 ц/га ХС 
27 000 

60 000 ХС 
    

1941 / 42 244 000 ц/га ХС 
13 800 

10 000 ХС 
    

1942 / 43 28 000 ц/га ХС 
1 900 

1 000 ХС 
    

1943 / 44 27 000 ц/га ХС 
700 

2 000 ХС 
    

1944 / 45 18 000 ц/га ХС 
800 

1 000 ХС 
    

1945 / 46 10 100 ц/га ХС 
500 

– ХС 
    

1946 / 47   
 
 

    

1947 / 48   
 
 

    

1948 / 49   
 
 

    

1949 / 50   
 
 

    

1950 / 51 325 600 5 ц/га ХС 
 

41 500 ХС 
    

1951 / 52 448 200  
 
 

    

1952 / 53 462 800  
 
 

    

1953 / 54 100  
 
 

    

1954 / 55 10 100       



 

1955 / 56 5 400 16.9 ц/га ХС 
3 700 

 
    

1956 / 57 –  
400 

 
    

        

1986 / 87    1 296 000    

1987 / 88    1 235 000  1 235 000  

1988 / 89    1 262 000  1 262 000  

1989 / 90    1 275 000  1 275 000  

1990 / 91    1 190 000  1 190 000  

1991 / 92    1 140 000  1 075 000 83 000 

1992 / 93    550 000 20 000 525 000 38 000 

1993 / 94    450 000 35 000 475 000 28 000 

1994 / 95    225 000 50 000 336 000 89 000 

1995 / 96    195 000 20 000 175 000 49 000 

1996 / 97    180 000 5 000 173 000 37 000 

1997 / 98 0 500 0 220 000 2 000 223 000 38 000 

1998 / 99 1 000 504 1 000 190 000 2 000 189 000 36 000 

1999 / 00 2 000 500 1 000 280 000 2 000 279 000 33 000 

2000 / 01 2 000 500 1 000 320 000 1 000 373 000 85 000 

2001 / 02 2 000 500 1 000 340 000  292 000 37 000 

2002 / 03 2 000 500 1 000 313 000  314 000 38 000 

2003 / 04 2 000 501 1 000 290 000  275 000 22 000 

2004 / 05 2 000 501 1 000 284 000  307 000 45 000 

2005 / 06 1 000 503 1 000 290 000  291 000 46 000 

2006 / 07 1 000 507 1 000 284 000  284 000 46 000 

2007 / 08 1 000 506 1 000 237 000  233 000 42 000 

2008 / 09 1 000 508 1 000 206 000  204 000 40 000 

2009 / 10 1 000 511 1 000 189 000  184 000 35 000 

2010 / 11 1 000 514 1 000 135 000  111 000 11 000 

2011 / 12 1 000 516 1 000 75 000 1 000 76 000 11 000 

2012 / 13 1 000 519 1 000 70 000  60 000 0 

2013 / 14 1 000 519 1 000 72 000 1 000 78 000 5 000 

2014 / 15 1 000 521 1 000 68 000 1 000 75 000 12 000 

2015 / 16 1 000 521 1 000 53 000 0 52 000 11 000 

2016 / 17 1 000 520 1 000 32 000 5 000 32 000 7 000 

2017 / 18 1 000 520 0 41 000 0 41 000 6 000 

2018 / 19 20 1 750 40 21 000 40 22 000 10 000 

2019 / 20 20 1 759 40 17 000 0 18 000 10 000 

2020 / 21 20 1 759 40 19 000 101 19 000 9 000 

2021 / 22 20 1 768 40 19 000 101 19 000 8 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств и 
Департамента Сельского Хозяйства США). 1 десятина = 1.092 539 8 гектара; 1 пуд = 0.016 380 687 2 тонны. 
Примечания:- (1) Данные до сезона 1917/18 относятся ко всей Российской Империи. (2) Многие участники Российского Рынка хлопка считают, что данные ICAC в 
отношении потребления Россией хлопкового волокна занижены минимум в 2 раза, начиная с сезона 2018/19. Судя по всему, Правительство России, 
предоставляющее статистику в ICAC, ведёт статистику лишь по одному из своих крупных переработчиков в Волгоградской Области, не учитывая объёмы 
переработки хлопкового волокна в других регионах страны. 
 
RUSSIA (ROSSIYA) 
THE RUSSIAN FEDERATION (officially) 

ISO Code:-  RU/RUS/643 
Territory:-  17 102 400 km

2
 (6 603 237 sq. miles) 

Population:-  146 330 000 (January 01, 2016) 
Capital:-   Moscow (Moskva) 
National Currency:- Roubl’ (ISO Code: RUB/643) RUB1 = 100 Kopeyka 
 Notes:-  5, 10, 50, 100, 200, 500, 1000, 2000, 5000 Roublei. 
 Coins:-  1, 5, 10, 50 Kopeyek. 1, 2, 3 (jubilee), 5, 10 Roublei. 
Language:-  Russian is the official language. 
Electricity:-  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays:- January 01 – New Year’s Day, January 02–06 – New Year’s Holidays, January 07 – Orthodox Christmas 
Day, February 23 – Day Of Defender Of Fatherland, March 08 – International Women’s Day, variable (March/April) – Orthodox Easter, 
May 01 – Holiday of Spring and Labor, May 09 – Victory Day, June 12 – Russia Day (Declaration Of State Sovereignity Of The Russian 
Federation), November 04 – Day Of People Unity. Holidays which fall on Saturday or Sunday are usually observed on the previous 
Friday dictated by the Government. 
Web-site:-  http://www.government.ru, www.gov.ru, www.rosvlast.ru 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ALLRUSSIAN SCIENTIFIC RESEARCH INSTITUTE OF 
IRRIGATION VEGETABLE–GROWING AND MELON–
GROWING 
Ul. Lyubicha 16, 
Kamyzyak, Astrakhanskaya Oblast’, 416341 RUSSIA 
Tel.: +7-85145-90620, 95907 
Fax: +7-85145-95907 
http://www.vniiob.ru 
E-mail: vniiob@mail.ru, rosecostroi@mail.ru 
 

ANITEX 
Ul. Ugrezhskaya 2, Building 6, 
Moscow, 115088 RUSSIA 
Tel.: +7-495-5073633 
Fax: +7-495-5073633 
http://www.cotton.ru 
E-mail: anitex@cotton.ru 
 
ASSOCIATION OF RUSSIAN TEXTILE 
Skatertnyi Pereulok 20, Stroyeniye 1, 



Moscow, 121069 RUSSIA 
Tel.: +7-499-5534863 
Fax: +7-499- 
http://www.at-rus.com 
E-mail: info@at-rus.com 
 
AVGUST CROP PROTECTION 
Ul. Tsandera 6, 
Moscow, 129515 RUSSIA 
Tel.: +7-495-7870800, 7870820 
Fax: +7-495-7870820 
http://www.avgust.com 
E-mail: corporate@avgust.com 
 
BLAGOSOSTOYANIYE INSURANCE COMPANY 
BC Brigantina Hall, Ul. Novolesnaya 2, 
Moscow, 127055 RUSSIA 
Tel.: +7-495-4117114, 4117404 
Toll Free: +7-800-2000321 
Fax: +7-495-4117424 
http://www.skblago.ru, www.aviva.ru 
E-mail: aviva@aviva.ru 
 
BELOYE ZOLOTO (WHITE GOLD) 
Ul. Kooperativnaya 1, 
Krasinskoye, Laganskiy Rayon, Republic of Kalmykiya, 359211 RUSSIA 
Tel.: +7-84733- 
 +7-905-5832045 
Fax: +7-84733- 
 +7-499-2705150 
http:// 
E-mail: ruscolcot@yandex.ru 
 
CARGO CONTROL 
Ul. 10 Avgusta 43, 4

th
 Floor, Offices 401-403, 

Ivanovo, 153000 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-591551 
Fax: +7-4932-591551 
http://www.carcon.com 
E-mail: carcon@list.ru 
 
CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY OF THE RUSSIAN 
FEDERATION 
Ulitsa Ilyinka 6/1, Stroyeniye 1, 
Moscow, 109012 RUSSIA 
Tel.: +7-495-6200001, 6200003, 6200009, 6200077 
Fax: +7-495-6200270, 6200360, 6200375, 6200570 
http://www.tpprf.ru 
E-mail: tpprf@tpprf.ru, lit@tpprf.ru, dios-inform@tpprf.ru 
– THE INTERNATIONAL COMMERCIAL ARBITRATION COURT 
Ulitsa Ilyinka 5/2, Stroyeniye 1, 
Moscow, 109012 RUSSIA 
Tel.: +7-495-6200007, 6200146, 6200171, 6200460, 6200490 
Fax: +7-495-6200153 
http://mkas.tpprf.ru 
E-mail: mkas_arbitration@tpprf.ru, mkac_arbitration@tpprf.ru, 

benov@tpprf.ru, juliana@tpprf.ru, simons@tpprf.ru 
 
CLAIMS AND RECOVERY SERVICES LTD 
1-y Spasonalivkovskiy Pereulok 17, 1

st
 Floor, Office 1, 

Moscow, 119049 RUSSIA 
Tel.: +7-495-9562491 
Fax: +7-495-9569043 
http:// 
E-mail: zubrilina@claimsrecovery.ru 
 
FEDERAL CUSTOMS SERVICE OF RUSSIA 
Ul. Novozavodskaya 11/5, 
Moscow, 121087 RUSSIA 
Tel.: +7-495-4497200, 4497205, 4497675, 4497751 
Fax: +7-495-4497300, 4498346, 9139390 
http://www.customs.ru 

E-mail: webmaster@mail.customs.ru 
– ASTRAHANSKAYA CUSTOMS 
Ul. Admirala Nahimova 42, 
Astrahan’, 414018 RUSSIA 
Tel.: +7-8512-306503, 321527, 598146 
Fax: +7-8512-321529 
E-mail:  
– DAGESTANSKAYA CUSTOMS 
Ul. Yusupova 24 / Portovoye Shosse 5, 
Mahachkala, Republic of Dagestan, 367025 RUSSIA 
Tel.: +7-8722-670690 
Fax: +7-8722-675740 
E-mail:  
– PSKOVSKAYA CUSTOMS 
Ul. Rabochaya 9, 
Pskov, 180004 RUSSIA 
Tel.: +7-8112-224149, 234169 
Fax: +7-8112- 
E-mail:  
– SARATOVSKAYA CUSTOMS 
Ul. Artilleriyskaya 7, 
Saratov, 410010 RUSSIA 
Tel.: +7-8452-648340, 648942, 649312, 739128 
Fax: +7-8452-649731 
E-mail:  
– VLADIMIRSKAYA CUSTOMS 
Moskovskoye Shosse 56, 
Vladimir, 600036 RUSSIA 
Tel.: +7-4922-744066, 775697 
Fax: +7-4922-245058 
E-mail:  
 
FEDERAL VETERINARY AND PHYTOSANITARY 
SURVEILLANCE SERVICE (ROSSEL’HOZNADZOR) 
Orlikov Pereulok 1/11, 
Moscow, 107139 RUSSIA 
Tel.: +7-495-9751977, 9754347 
Fax: +7-495-6075111 
http://www.fsvps.ru, www.mcx.ru 
E-mail: info@svfk.mcx.ru 
– IVANOVSKAYA OBLAST’ DIVISION 
Ul. Suvorova 44, 
Ivanovo, 153012 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-410873 
Fax: +7-4932-410874 
E-mail: ivrsn@mail.icomtex.ru, ivrsn@yandex.ru 
– Ul. Kar’yernaya 58, 
Ivanovo, 153012 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-414820, 939691, 939701 
Fax: +7-4932-414820 
E-mail: ivkarantin@yandex.ru 
– MOSKOVSKAYA OBLAST’ DIVISION 
Volgogradskiy Prospekt 8-1, 
Moscow, 109316 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2764275 
Fax: +7-495- 
E-mail:  
– VLADIMIRSKAYA OBLAST’ DIVISION 
Ul. Lunacharskogo 3, 
Vladimir, 600012 RUSSIA 
Tel.: +7-4922-233277 
Fax: +7-4922-233277 
E-mail:  

– SARATOVSKAYA OBLAST’ DIVISION 
Ul. Blinova 13, 
Saratov, 410064 RUSSIA 
Tel.: +7-8452-621654 
Fax: +7-8452-627581 
E-mail:  

– YAROSLAVSKAYA OBLAST’ DIVISION 
Ul. Respublikanskaya 27, Office 13, 
Yaroslavl’, 150000 RUSSIA 



Tel.: +7-4852-301526, 301832, 303701, 308990 
Fax: +7-4852-301444 
E-mail:  
 
ING GROUP 
Leningradskiy Prospekt 80, Korpus 5, 
Moscow, 125078 RUSSIA 
Tel.: +7-495-6440620 
Toll Free: +7-800-2000464 
Fax: +7-495-6440611 
http://www.ing.ru, www.inglife.ru 
E-mail:  
 
INGOSSTRAKH 
Ul. Pyatnitskaya 12, Stroyeniye 2, 
Moscow GSP-8, 115998 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2323211, 9565555, 9594677 
Fax: +7-495-9594405, 9594518 
http://www.ingos.ru 
E-mail: ingos@ingos.ru 
– INGOSSTRAKH–ROSSIYA 
Proyezd Ol’minskogo 3A, 6

th
 Floor, 

Moscow, 129085 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2164367, 7853588 
Fax: +7-495-2166793, 2329326 
http://www.igs-rossia.ru 
E-mail: rossia@igs-rossia.ru, skamanin@igs-rossia.ru 
 
INTERNATIONAL ROAD TRANSPORT UNION 
Office 417, Entrance 6, WTC, Krasnopresnenskaya Naberezhnaya 12, 
Moscow, 123610 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2581759 
Fax: +7-495-2581760 
http://www.iru-cis.ru 
E-mail: moscow@iru.org 
 
IVANOVO STATE POLYTECHNIC UNIVERSITY 
Sheremetevskiy Prospekt 21, 
Ivanovo, 153000 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-308764, 328545, 357825, 357829, 357875, 357890, 482634 
Fax: +7-4932-323950, 412108, 415088 
http://www.ivgpu.com 
E-mail: ti@ivgpu.com, rektor@ivgpu.com 
 
KUEHNE & NAGEL AG & CO. KG 
Mamonovskiy Pereulok 4, Office 7, 
Moscow, 103001 RUSSIA 
Tel.: +7-495-7555554, 7555558-64, 9375513 
Fax: +7-495-9375514 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: benoit.deswert@kuehne-nagel.com 
 
MARINEX–ILCS 
Ul. Tambovskaya 12, 
Sankt-Peterbourg, 192007 RUSSIA 
Tel.: +7-812-1401441 
Fax: +7-812-1401877 
http://www.ilcs.ru 
E-mail: office@ilcs.ru 
 
MEDITERRANEAN SHIPPING COMPANY RUS 
Moskovskiy Prospekt 97A, 7

th
 Floor, 

Sankt-Peterbourg, 196084 RUSSIA 
Tel.: +7-812-3465764 
Fax: +7-812-3465763 
http://www.mscrussia.ru, www.mscmedshipco.com 
E-mail: info@stp.mscrussia.ru 
 
MINISTRY OF ECONOMIC DEVELOPMENT OF THE RUSSIAN 
FEDERATION (MINECONOMRAZVITIYA) 
Ovchinnikovskaya Naberezhnaya 18/1, 

Moscow, 115324 RUSSIA 
Tel.: +7-495-8702921, 9501197 
Fax: +7-495-9501215 
http://www.economy.gov.ru 
E-mail: kutkovaya@economy.gov.ru 
 
MONSANTO RUS 
Ul. Lesnaya 9, Stroyeniye B, 
Moscow, 125047 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2283750 
Fax: +7-495- 
http://www.monsanto.ru 
E-mail:  
– MONSANTO RUS KRASNODAR 
Ul. Moskovskaya 59/1, Offices 10-02 & 10-03, 
Krasnodar, 350072 RUSSIA 
Tel.: +7-861-2796096 
Fax: +7-861- 
http://www.monsanto.ru 
E-mail:  
 
MOSCOW COTTON CHAMBER 
Ul. Profsoyuznaya 3, 3

rd
 Floor, Office 303, 

Moscow, 117036 RUSSIA 
Tel.: +7-495-1246685, 1248568 
Fax: +7-495-1246685, 1248568 
http://www.cotton-city.narod.ru 
E-mail: mcc@cotton.ru, cotton-city@mail.ru 
 
MOSCOW STATE TEXTILE UNIVERSITY 
Ul. Malaya Kaluzhskaya 1, 
Moscow, 119991 RUSSIA 
Tel.: +7-495-9527172, 9541061, 9553721 (Office) 
Fax: +7-495-9521440 
http://www.msta.ru 
E-mail: office@msta.ak.ru 
 
OOCL (RUSSIA) LTD 
4

th
 Floor, Imperial Business Center, Prospect Stachek 48E, 

Sankt-Peterbourg, 191097 RUSSIA 
Tel.: +7-812-335OOCL, 3357915, 3357916 
Fax: +7-812- 
http://www.oocl.com 
E-mail: oksana.bodnia@oocl.com 
– Office 207, 2

nd
 Floor, Leningradskiy Pr. 72, Stroyeniye 4, 

Moscow, 125315 RUSSIA 
Tel.: +7-495-787OOCL 
Fax: +7-495- 
http://www.oocl.com 
E-mail: inna.semenova@oocl.com 
– Office 712, 7

th
 Floor, Proyezd Kapitana Tarana 25, 

Moscow, 125315 RUSSIA 
Tel.: +7-8152-210056 
Fax: +7-8152-210057 
http://www.oocl.com 
E-mail: alexandra.fomina@oocl.com 
 
RLP–YARMARKA 
Zubovskiy Bul’var 22/39, 
Moscow GSP-3, 119992 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2450716, 2451728, 2453450, 2462507 
Fax: +7-495-2450716, 2451728, 2453450, 2462507 
http://www.legpromexpo.ru 
E-mail: yarmarka@legpromexpo.ru 
 
ROSLEGPROM 
Zubovskiy Bul’var 22/39,  
Moscow GSP-3, 119992 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2451986 
Fax: +7-495-2471812, 2451986 
http://www.roslegprom.ru 
E-mail: info@roslegprom.ru, info@rlp.ru 



 
ROSTEXTILE, CONCERN 
Ul. Profsoyuznaya 3, 
Moscow, 117036 RUSSIA 
Tel.: +7-495-1246047, 1299314, 1299339 
Fax: +7-495-1247160, 1248302 
http://www.rostextile.com.ru 
E-mail:  
 
THE RUSSIAN COTTON ASSOCIATION 
Ul. Boytsovaya 4/37, Korpus 3, Kvartira 23, 
Moscow, 107370 RUSSIA 
Tel.: +7-495-1698411, 3995595 
Fax: +7-495-3995595 
http://www.pxc.ru 
E-mail: mail@pxc.ru 
 
RUSSIAN RAILWAYS 
Ul. Novo-Basmannaya 2, 
Moscow, 107174 RUSSIA 
Tel.: +7-495-2621002, 2629901 
Fax: +7-495-2629095, 9752411 
http://www.rzd.ru 
E-mail: info@rzd.ru 
 
RUSSIAN TEXTILE 
Sheremetevskiy Prospect 94, 1

st
 Floor, Office 139, 

Ivanovo, 153005 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-370065, 374496 
Fax: +7-4932-370065 
http://www.ivtextile.ru, www.rustextile.com 
E-mail: info@ivtextile.ru, info@rustextile.com 
 
SANKT–PETERBOURG STATE UNIVERSITY OF 
TECHNOLOGY AND DESIGN 
Ul. Bol’shaya Morskaya 18, 
Sankt-Peterbourg, 191186 RUSSIA 
Tel.: +7-812-3157470 
Fax: +7-812-3157470 
http://www.sutd.ru 
E-mail: interconf@sutd.ru 
 
SBERBANK LEASING 
Vorob’yovskoye Shosse 6, 
Moscow, 119285 RUSSIA 
Tel.: +7-495-7807300 
Toll Free: +7-800-5555556 
Fax: +7-495-6171026 
http://www.sberleasing.ru 
E-mail: info@sberleasing.ru, pr@sberleasing.ru 
 
SGS VOSTOK LTD 
Ul. Letnikovskaya 10, Stroyeniye 1, 
Moscow, 115114 RUSSIA 
Tel.: +7-495-7754455 
Fax: +7-495-7754450 
http://www.ru.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.russia@sgs.com, sgs.moscow@sgs.com 
– Ul. Partizanskaya 80A, 
Samara, 443093 RUSSIA 
Tel.: +7-846-3721426, 3721427 
Fax: +7-846-3721429 
http://www.ru.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.samara@sgs.com 
 
SIGNALS–P VICHUGA 
HEADQUARTERS 
Ivanovo Cotton Base, Ul. Suzdal’skaya 17, 
Ivanovo, 153017 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-383783, 384060, 388701 
Fax: +7-4932-339639, 384060, 388701 
http://www.signals.lv 

E-mail: mail@ivsignals.ru 
– Shuya Cotton Base, Ul. 1-ya Nagornaya 16, 
Shuya, Ivanovskaya Oblast’, 155902 RUSSIA 
Tel.: +7-49351-49147 
Fax: +7-49351-49147 
http://www.signals.lv 
E-mail: signalshuya@mail.ru 
– Vichuga Cotton Base, Pyatnitskiy Pereulok 1, 
Vichuga, Ivanovskaya Oblast’, 155333 RUSSIA 
Tel.: +7-49354-25407, 25593, 25785 
Fax: +7-49354-25593, 25785 
http://www.signals.lv 
E-mail: signalsv@mail.ru 
 
TEXTILEXPO 
Ul. Profsoyuznaya 3, 
Moscow, 117036 RUSSIA 
Tel.: +7-495-1245876, 1246685, 1247235, 1248568 
Fax: +7-495-1245656 
http://www.textilexpo.ru 
E-mail: textilexpo@textilexpo.ru 
 
TORGOVLYA I PROMYSHLENNOST’ 
Ploschad’ Pobedy 2, 
PO Box 22, 
Sankt-Peterbourg, 196143 RUSSIA 
Tel.: +7-812-3735036, 3738228, 3738377 
Fax: +7-812-3735036 
http://www.textile-press.ru, www.legprom.ru, www.lpb.ru 
E-mail: legprom@lpb.ru, gak@lpb.ru 
 
TRADETEX.RU 
c/o ORHIDEYA 
Ploschad’ Revolyutsii 2/1, 4

th
 Floor, Office 436, 

Ivanovo, 153000 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-410319, 414986 
Fax: +7-4932-414985 
http://www.tradetex.ru 
E-mail: tradetex@tradetex.ru 
 
VLADIMIRGLAVSNAB 
Ul. Noyabr’skaya 139, 
Mikrorayon Yur’yevetc, Vladimir, Vladimirskaya Oblast’, 600901 RUSSIA 
Tel.: +7-4922-260297, 261636, 523575 
Fax: +7-4922-261978, 523530 
http://www.vladimirglavsnab.ru 
E-mail: vladimirglavsnab@mail.ru 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (RUSSIA) LTD (WIS) 
Mezhevoy Kanal 5A, BSC Building, 10

th
 Floor, Suite 1004, 

Sankt-Peterbourg, 198035 RUSSIA 
Tel.: +7-812-2598547, 3245703 
Fax: +7-812-3272513 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: stp-management@wakefieldinspection.com, wisnord@rol.ru 
– Ul. Zavodskaya 1, 
Bronnitsy, Moskovskaya Oblast’, 140170 RUSSIA 
Tel.: +7-495-9989072 
Fax: +7-495-9989072 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wislogistics@dts.ru 
– Ul. Suzdal’skaya 17, 
Ivanovo, 153017 RUSSIA 
Tel.: +7-4932-388703 
Fax: +7-4932-388703 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: ivn-management@wakefieldinspection.com, 

wisivn-management@tpi.ru 
– Ul. Portovaya 22, Office 47, 
Novorossiysk, Krasnodarskiy Kray, 353901 RUSSIA 
Tel.: +7-8617-602154, 606943 
Fax: +7-8617-602154 
http://www.wiscontrol.com 



E-mail: nvo-operations@wakefieldinspection.com, wis@nvrsk.ru 

 
ZHELDOREXPEDICIYA 
Sokol’niki, Poperechnyi Prosek 1B, 2

nd
 Floor, 

Moscow, 107113 RUSSIA 
Tel.: +7-495-7868522 
Fax: +7-495-7868523 
http://www.jde.ru 
E-mail: jeldorx.m@g23.relcom.ru 

 
ZURICH INSURANCE COMPANY 
Denisovskiy Pereulok 26, 
Moscow, 105005 RUSSIA 
Tel.: +7-495-9335141 
Fax: +7-495-9335142 
http://www.zurich.ru 
E-mail: ruz_request@ru.zurich.com

 
 
РУМЫНИЯ 

 
Румыния является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 14 Ноября 1971. 
 

 

Развитие Ситуации В Румынии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      1 000  

1927 / 28      3 000  

1928 / 29      3 000  

1929 / 30      3 000  

1930 / 31      3 000  

1931 / 32      3 000  

1932 / 33      3 000  

1933 / 34      5 000  

1934 / 35      5 000  

1935 / 36    8 000  6 000  

1936 / 37    13 000  9 000  

1937 / 38    21 000  16 000  

1938 / 39   1 000 20 000  20 000  

1939 / 40   1 000 17 000  13 000  

1940 / 41   1 000 13 000  13 000  

1941 / 42   2 000 5 000  8 000  

1942 / 43   2 000 2 000    

1943 / 44   3 000 3 000    

1944 / 45   5 000 5 000    

1945 / 46   4 000 15 000  22 000  

1946 / 47   2 000 16 000  16 000  

1947 / 48   3 000 25 000  22 000  

1948 / 49   1 000 33 000  38 000  

1949 / 50   4 000 37 000  37 000  

1950 / 51   9 000 39 000  36 000  

1951 / 52   21 000 49 000  44 000  

1952 / 53   11 000 50 000  29 000  

1953 / 54   27 000 51 000  30 000  

1954 / 55   24 000 54 000  30 000  

1955 / 56   7 000 49 000  44 000  

1956 / 57   6 000 46 000  36 000  

1957 / 58   4 000 50 000  44 000  

1958 / 59   1 000 51 000  44 000  

1959 / 60   1 000 54 000  49 000  

1960 / 61    57 000  58 000  

1961 / 62    65 000  69 000  

1962 / 63    67 000  65 000  

1963 / 64    70 000  76 000 22 000 

1964 / 65    71 000  65 000 16 000 

1965 / 66    73 000  76 000 20 000 

1966 / 67    74 000  72 000 17 000 

1967 / 68    76 000  76 000 17 000 

1968 / 69    80 000  82 000 20 000 

1969 / 70    80 000  83 000 23 000 

1970 / 71    87 000  90 000 26 000 

1971 / 72    93 000  93 000 26 000 

1972 / 73    100 000  102 000 28 000 

1973 / 74    103 000  105 000 30 000 

1974 / 75    98 000  98 000 30 000 

1975 / 76    102 000  108 000 37 000 

1976 / 77    102 000  102 000 37 000 

1977 / 78    102 000  87 000 22 000 

1978 / 79    104 000 1 000 105 000 22 000 

1979 / 80    106 000  128 000 43 000 

1980 / 81    120 000  119 000 43 000 

1981 / 82    128 000  128 000 43 000 

1982 / 83    103 000  93 000 32 000 

1983 / 84    82 000  77 000 28 000 



1984 / 85    96 000  96 000 28 000 

1985 / 86    93 000  93 000 28 000 

1986 / 87    87 000  86 000 26 000 

1987 / 88    82 000  81 000 26 000 

1988 / 89    81 000  76 000 21 000 

1989 / 90    81 000  79 000 19 000 

1990 / 91    55 000  53 000 17 000 

1991 / 92    43 000  40 000 15 000 

1992 / 93    45 000  43 000 12 000 

1993 / 94    35 000  35 000 12 000 

1994 / 95    52 000  50 000 11 000 

1995 / 96    60 000  65 000 16 000 

1996 / 97    57 000  58 000 14 000 

1997 / 98    53 000  51 000 12 000 

1998 / 99    43 000  43 000 12 000 

1999 / 00    29 000  28 000 7 000 

2000 / 01    26 000  26 000 7 000 

2001 / 02    28 000  28 000 7 000 

2002 / 03    23 000  23 000 7 000 

2003 / 04    22 000  20 000 5 000 

2004 / 05    18 000  18 000 5 000 

2005 / 06    14 000  14 000 4 000 

2006 / 07    12 000  12 000 4 000 

2007 / 08    4 000  2 000 2 000 

2008 / 09    2 000  1 000 1 000 

2009 / 10    2 000  1 000 0 

2010 / 11    1 000  1 000 0 

2011 / 12    1 000  1 000 0 

2012 / 13    1 000  1 000 0 

2013 / 14    1 000  1 000 0 

2014 / 15    0  0 0 

2015 / 16    0 0 0 0 

2016 / 17    0  0 0 

2017 / 18    0  0 0 

2018 / 19    340  340 0 

2019 / 20    330  330 0 

2020 / 21    330  330 0 

2021 / 22    330  330 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ROMANIA 
ROMANIA (officially) 

ISO Code:  RO/ROU/642 
Territory:   237 500 km

2
 (91 699 sq. miles) 

Population:  19 427 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Bucharest (Bucuresti) 
National Currency: Leu (ISO Code: RON/642), RON1=100Bani 
 Notes:  1 Leu, 5, 10, 50, 100, 200, 500 Lei. 
 Coins:  1 Ban, 5, 10, 50 Bani. 
Language:  Romanian is the official language. Some Hungarian and German are spoken in border areas. Some English 
and mainly French are spoken by those connected with the tourist industry. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 02 – New Year Holiday, variable (April/May) – Orthodox Easter, May 
01 – International Labor Day, December 01 – National Day (1918), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.guv.ro, www.mae.ro 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CAMERA DE COMERŢ ŞI INDUSTRIE A ROMÂNIEI 
Chamber of Commerce and Industry of Romania) 
Bulevardul Octavian Goga 2, Sector 3, 
RO-030982 Bucuresti, ROMANIA 
Tel.: +40-21-3190114-8, 3190121-3, 3229516 
Fax: +40-21-3229517 
http://www.ccir.ro 
E-mail: ccir@ccir.ro 

 
LABORATORIE CENTRAL DE QUARANTAINE 
PHYTOSANITAIRE 
Sos. Afumati 11, 
RO-072964 Bucuresti, ROMANIA 

Tel.: +40-21-2406890 
Fax: +40-21-2405445 
http:// 
E-mail:  
 
SGS ROMANIA SA 
38 Calea Serban Voda, Sector 4, 
RO-040212 Bucuresti, ROMANIA 
Tel.: +40-21-3354683, 3354684 
Fax: +40-21-3354618-9, 3354620 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.romania@sgs.com

 
 
СИРИЯ 

 
С 1970-х в Турции на Северной территории несуществующего ныне государства Курдистан (Kurdistan) в ходе осуществления 
амбициозного проекта по развитию Юго-Восточной Анатолии (Anatolia) Турки возвели каскад небольших плотин с 



гидроэлектростанциями (ГЭС) (в частности, Кебанскую Плотину (Keban Dam) в 1974, Каракайскую Плотину (Karakaya Dam) в 
1987, Ататюркскую Плотину (Atatürk Dam) в 1992, Биреджикскую Плотину (Birecik Dam) в 2000, Каркамышскую Плотину 
(Karkamiş Dam) также в 2000 и ряд более мелких плотин) и оросительными системами на Реке Евфрат (Euphrates River), 
берущей своё начало в Армянском Нагорье (Armenian Highland) на Северо-Востоке Турции и далее протекающей из неё по 
территориям Сирии и Ирака, где вдоль рек сосредоточена большая часть населения этих стран. Со своими соседями, также 
зависящими от вод этой реки, Турки не обсуждали возможность их возведения, хотя потребность соседних стран в пресной 
воде и электроэнергии превышали ресурсы Евфрата. Да и сама Сирия при помощи бывшего Союза Советских 
Социалистических Республик (СССР) в 1973 возвела на Реке Евфрат сначала одну Плотину Табка (Tabqah Dam или Al-
Thawrah Dam), известную также как Евфратовская Плотина (Euphrates Dam), с гидроэлектростанцией и оросительными 
системами, а вслед за ней ещё 2 плотины с планом строительства третьей плотины в Дейр эз-Зоре. Возведение Плотины 
Табка из-за сокращения почти на 30% потока воды в Евфрате, уходящего на территорию Ирака, привело даже к военному 
конфликту между Сирией и Ираком. В 1987 власти Турции, Сирии и Ирака подписали соглашение, по которому Турция 
приняла на себя обязательство поддерживать среднее значение потока воды в Евфрате, уходящего на территорию Сирии, на 
уровне 500 кубических метров в секунду, что сопоставимо 16 кубическим километрам воды в год. Со временем на территории 
Сирии и Ирака из-за возведения всех этих плотин и ГЭС Река Евфрат стала медленно, но постепенно мелеть. В начале 2000-х 
это привело к тому, что процветавшее ранее сельское хозяйство в Сирии стало приходить в упадок, особенно в районах 
вокруг городов Ракка (Ar Raqqah) и Дей эз-Зор (Deir ez-Zur), всецело зависящих от уровня воды в Евфрате. Сирийские 
крестьяне стали покидать свои обжитые места, переселяясь в пригороды Алеппо (Aleppo) и Дамаска (Damascus). 
 

 

Развитие Ситуации В Сирии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   2 000     

1925 / 26   3 000     

1926 / 27   2 000  1 000   

1927 / 28   2 000  1 000   

1928 / 29   1 000  1 000   

1929 / 30   3 000  1 000   

1930 / 31   3 000  2 000   

1931 / 32   4 000  1 000   

1932 / 33   1 000  1 000   

1933 / 34   1 000     

1934 / 35   3 000  1 000   

1935 / 36   5 000 3 000 3 000   

1936 / 37   7 000 4 000 3 000   

1937 / 38   5 000 5 000 3 000   

1938 / 39   7 000 5 000 2 000   

1939 / 40   6 000 5 000 1 000   

1940 / 41   3 000 4 000 0   

1941 / 42   3 000 4 000    

1942 / 43   4 000 5 000    

1943 / 44   3 000 5 000    

1944 / 45   3 000 6 000    

1945 / 46 17 000 250 4 000 6 000    

1946 / 47 20 000 242 5 000 5 000    

1947 / 48 19 000 280 5 000 7 000 0   

1948 / 49 24 000 383 9 000 8 000    

1949 / 50 25 000 521 13 000 5 000 8 000   

1950 / 51 78 000 457 36 000 8 000 24 000   

1951 / 52 217 000 225 49 000 9 000 36 000   

1952 / 53 186 000 240 45 000 8 000 40 000   

1953 / 54 135 000 351 47 000 7 000 41 000   

1954 / 55 187 000 426 80 000 8 000 72 000   

1955 / 56 243 000 360 87 000 8 000 81 000   

1956 / 57 272 000 342 93 000 9 000 81 000   

1957 / 58 258 000 417 108 000 11 000 98 000   

1958 / 59 261 000 372 97 000 12 000 78 000   

1959 / 60 227 000 430 98 000 12 000 85 000   

1960 / 61 212 000 526 112 000 12 000 97 000  10 000 

1961 / 62 249 000 502 125 000 16 000 104 000  15 000 

1962 / 63 302 000 497 150 000 17 000 133 000  15 000 

1963 / 64 292 000 526 153 000 20 000 132 000  15 000 

1964 / 65 287 000 613 176 000 20 000 156 000  14 000 

1965 / 66 295 000 609 180 000 22 000 154 000  17 000 

1966 / 67 255 000 557 142 000 21 000 126 000  13 000 

1967 / 68 240 000 530 127 000 24 000 107 000  9 000 

1968 / 69 279 000 551 154 000 24 000 120 000  20 000 

1969 / 70 299 000 500 150 000 24 000 130 000  15 000 

1970 / 71 249 000 600 150 000 26 000 134 000  4 000 

1971 / 72 251 000 628 157 000 34 000 119 000  9 000 

1972 / 73 238 000 682 163 000 37 000 124 000  10 000 

1973 / 74 200 000 779 156 000 32 000 122 000  11 000 

1974 / 75 206 000 705 145 000 40 000 84 000  32 000 

1975 / 76 208 000 761 158 000 37 000 102 000  52 000 

1976 / 77 182 000 859 156 000 34 000 147 000  28 000 

1977 / 78 187 000 808 151 000 34 000 116 000  28 000 

1978 / 79 169 000 853 144 000 31 000 120 000  22 000 



1979 / 80 154 000 828 128 000 34 000 93 000  21 000 

1980 / 81 139 000 849 118 000 44 000 71 000  40 000 

1981 / 82 143 000 903 130 000 48 000 78 000  42 000 

1982 / 83 159 000 995 158 000 50 000 111 000  39 000 

1983 / 84 173 000 1 124 194 000 43 000 151 000  39 000 

1984 / 85 178 000 856 153 000 47 000 103 000  41 000 

1985 / 86 170 000 950 162 000 61 000 100 000  42 000 

1986 / 87 144 000 873 126 000 62 000 60 000  46 000 

1987 / 88 129 000 750 96 000 66 000 33 000  43 000 

1988 / 89 171 000 667 114 000 57 000 58 000  43 000 

1989 / 90 158 000 811 128 000 57 000 70 000  45 000 

1990 / 91 156 000 927 145 000 54 000 91 000  44 000 

1991 / 92 174 000 1 086 189 000 55 000 134 000  44 000 

1992 / 93 200 000 1 150 230 000 56 000 157 000  63 000 

1993 / 94 195 000 1 087 212 000 55 000 186 000  34 000 

1994 / 95 190 000 1 079 205 000 76 000 129 000  34 000 

1995 / 96 204 000 1 044 213 000 91 000 112 000  45 000 

1996 / 97 220 000 1 230 270 000 103 000 186 000  26 000 

1997 / 98 251 000 1 331 334 000 95 000 230 000  35 000 

1998 / 99 275 000 1 195 328 000 95 000 200 000  68 000 

1999 / 00 244 000 1 255 306 000 90 000 252 000  33 000 

2000 / 01 270 000 1 278 345 000 105 000 212 000  61 000 

2001 / 02 257 000 1 246 320 000 115 000 198 000  69 000 

2002 / 03 200 000 1 174 235 000 125 000 120 000  58 000 

2003 / 04 211 000 1 247 263 000 140 000 110 000  71 000 

2004 / 05 234 000 1 422 333 000 160 000 140 000  104 000 

2005 / 06 238 000 1 384 329 000 170 000 180 000  83 000 

2006 / 07 216 000 1 042 225 000 190 000 70 000  48 000 

2007 / 08 190 000 1 316 250 000 190 000 55 000  53 000 

2008 / 09 190 000 1 263 240 000 150 000 45 000  98 000 

2009 / 10 181 000 1 206 218 000 185 000 50 000  81 000 

2010 / 11 150 000 1 071 161 000 185 000 2 000  54 000 

2011 / 12 186 000 1 140 212 000 135 000 0  131 000 

2012 / 13 137 000 1 100 150 000 88 000 23 000  171 000 

2013 / 14 103 000 976 100 000 100 000 50 000  121 000 

2014 / 15 72 000 976 70 000 85 000 38 000  68 000 

2015 / 16 44 000 879 39 000 60 000 25 000  22 000 

2016 / 17 35 000 983 35 000 24 000 22 000  11 000 

2017 / 18 25 000 954 23 000 22 000 4 000  9 000 

2018 / 19 18 000 958 18 000 14 000 4 000  9 000 

2019 / 20 18 000 968 17 000 14 000 3 000  9 000 

2020 / 21 25 000 973 24 000 15 000 8 000  9 000 

2021 / 22 26 000 978 25 000 15 000 8 000  11 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SYRIA (SURIYAH) 
THE SYRIAN ARAB REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  SY/SYR/760 
Territory:   185 180 km

2
 (71 498 sq. miles) 

Population:  17 952 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Damascus 
National Currency: Pound (ISO Code: SYP/760), SYP1=100Piastres 
 Notes:  5, 10, 25, 50, 100, 500, 1000 Pound. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 25 Pound. 
Language:  Arabic is the official language. Kurdish is spoken by a small minority. English and French are spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 22 – Arab League Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of 
The Sacrifice), March 08 – Revolution Day, variable (March) – Islamic New Year, March 21 – Mothers Day, April 17 – Evacuation Day, 
variable (April/May) – Greek Orthodox Easter, May 01 – Labor Day, May 06 – Martyrs’ Day, variable (May) – Mouloud (Birth Of The 
Prophet Muhammad), October 06 – October Liberation War, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 14 – 
Peasants’ Day, December 25 – Christmas Day. Friday is the weekly holiday. Muslim festivals are timed according to local sightings of 
various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-
Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed 
during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr 
and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.syriagate.com, www.syriaonline.com, www.mofa.gov.sy 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

COTTON MARKETING ORGANIZATION 
Bab Al Faraj Street, 
PO Box 729, 
Aleppo, SYRIA 
Tel.: +963-21-2238486, 2239495-8 
Fax: +963-21-2215697, 2218617 
http:// 
E-mail: cmo-aleppo@mail.sy 

 

DIRECTORATE OF PLANT PROTECTION AND QUARANTINE 
DIVISION 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND AGRARIAN REFORM 
Al-Jabri Street, Hijas Square, 
Damascus, SYRIA 
Tel.: +963-11-2133613, 222700 
Fax: +963-11-2244023, 2244078 
http:// 
E-mail:  



 
FEDERATION OF SYRIAN CHAMBERS OF COMMERCE 
Rue Mousa Ben Nousair, 
BP 5909, 
Damascus, SYRIA 
Tel.: +963-11-3337344 
Fax: +963-11-3331127 
http://www.fedcommsyr.org 
E-mail: syr-trade@mail.sy 

 
SYRIAN INTERNATIONAL SUPERINTENDENCE 
Al Kouds Street, 
PO Box 72, 
CR Lattakia 3510, SYRIA 
Tel.: +963-41-471108, 471109 
Fax: +963-41-471107 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
СЛОВАКИЯ 

 
Словакия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 15 Апреля 1993. 
 

 

Развитие Ситуации В Словакии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1992 / 93    14 000 11 000 16 000 15 000 

1993 / 94    13 000 2 000 10 000 10 000 

1994 / 95    15 000 3 000 11 000 4 000 

1995 / 96    12 000 2 000 14 000 4 000 

1996 / 97    14 000  14 000 4 000 

1997 / 98    14 000  14 000 4 000 

1998 / 99    12 000  12 000 4 000 

1999 / 00    8 000 0 7 000 3 000 

2000 / 01    8 000 1 000 9 000 3 000 

2001 / 02    9 000 0 9 000 3 000 

2002 / 03    8 000 0 8 000 3 000 

2003 / 04    5 000 0 4 000 2 000 

2004 / 05    3 000 1 000 3 000 1 000 

2005 / 06    2 000  1 000 0 

2006 / 07    0  0 0 

2007 / 08       0 

2008 / 09       0 

2009 / 10       0 

2010 / 11       0 

2011 / 12       0 

2012 / 13        

2013 / 14        

2014 / 15        

2015 / 16        

2016 / 17        

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21       0 

2021 / 22       0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SLOVAKIA 
THE SLOVAK REPUBLIC (officially), (SLOVENSKA REPUBLIKA) 

ISO Code:  SK/SVK/703 
Territory:   49 006 km

2
 (18 927 sq. miles) 

Population:  5 428 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Bratislava 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Slovak is the official language. German, Hungarian, Ruthenian, Ukrainian are spoken by ethnic minorities. 
English is also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. Lamp fittings are normally of the screw type. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day and Day Of Proclamation Of The Slovak Republic, January 06 – Epiphany, 
variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – May Day, May 08 – Liberation Of The Republic, July 05 – Day Of 
The Apostles St Cyril And St Methodius, August 29 – Slovak National Uprising Commemoration Day, September 01 – Constitution 
Day, September 15 – Our Lady Of The Seven Sorrows, November 01 – All Saints’ Day, November 17 – Fight Day For Freedom And 
Democracy, December 24 – Christmas Eve, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.government.gov.sk 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Ul. Gorkeho 9, 
SK 816 03 Bratislava, SLOVAKIA 

Tel.: +421-2-54433291 
Fax: +421-2-54131159 
http://www.scci.sk, www.sopk.sk 



E-mail: sopkurad@sopk.sk 

 
INTERPORT SLOVAKIA AS 
Prekladiste Kosice-Haniska, 
PO Box A-36, 
SK 040 66 Kosice, SLOVAKIA 
Tel.: +421-95-6423430 
Fax: +421-95-6423430 
http:// 
E-mail:  

 
PLANT PROTECTION SERVICE 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Ul. Dobrovicova 12, 
SK 812 66 Bratislava, SLOVAKIA 
Tel.: +421-2-54456342 
Fax: +421-2-54456358 
http:// 
E-mail:  

 
SGS SLOVAKIA SPOL SRO 
HEADQUARTERS 
Ul. Kysucka 14, 
SK 040 11 Kosice, SLOVAKIA 
Tel.: +421-55-6443827 
Fax: +421-55-6443826 
http://www.sk.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.slovakia@sgs.com 

 
ZELEZNICE SLOVENSKEJ REPUBLIKY 
(Slovakian Railways) 
Ul. Klemensova 8, 
SK 813 61 Bratislava, SLOVAKIA 
Tel.: +421-2-50587006, 50587007, 50587027, 50587469 
Fax: +421-2-50583523, 50587129, 52962296 
http://www.zsr.sk 
E-mail: gr@zsr.sk, hovorca@zsr.sk 

 
 
СОЕДИНЁННОЕ КОРОЛЕВСТВО 

 
Хлопок впервые стал завозиться в Великобританию небольшими партиями в XVII веке. Этому способствовало изобретение в 
Англии в 1620 новой ткани – бумазеи (fustian), в основу которой закладывалась льняная пряжа (cloth with a linen warp), а в уток 
– хлопковая (cotton weft). Это, практически, стало началом зарождения во всём мире хлопковой текстильной отрасли. 
Поначалу хлопковое волокно импортировалось, главным образом, через Порт Лондона Порт (Port of London). В 1709 первая 
кипа хлопкового волокна была напрямую завезена в Ливерпул. В настоящее время Ливерпул является пятым по величине 
городом Англии, ядром метрополитенского графства Мёсисайд (metropolitan county of Merseyside), расположенным в 
историческом графстве Ланкэшёр (historic county of Lancashire). Начиная с 1709, схема ввоза хлопка в Великобританию стала 
претерпевать незначительные изменения. Именно в этот год через Ливерпулский Порт было импортировано 2 000 кип хлопка. 
В последующие 50 лет через порт Ливерпула хлопок продолжал поступать небольшими количествами. Поначалу 
Манчестерские дельцы по хлопку, обслуживавшие прядильщиков графства Ланкэшёр, ездили за этим сырьём в Ливерпул, в 
котором, в свою очередь, стало формироваться хлопковое сообщество. С 1730-х большая часть ввозимого через Ливерпул 
Американского хлопка являлась третьим столпом (leg) печально известного ‘рабского треугольника’ (‘slave triangle’), то есть 
купленный у Американцев хлопок, выращенный и собранный с помощью рабской силы, оплачивался деньгами от продажи 
Африканцев в рабство в Америку. Фактически все первые Ливерпулские купцы, завозившие хлопок из Америки, являлись ещё 
и работорговцами. Как бы-то ни было, но спрос на хлопок непрерывно возрастал и за десять лет с 1741 по 1751 он почти 
удвоился с 1.6 до 2.9 миллионов фунтов. 
 
16 Июня 1757 в Ливерпуле состоялся первый аукцион по торговле хлопковым волокном, на котором покупателям были 
предложены 28 мешков Ямайского хлопка. Этот аукцион был анонсирован 03 Июня 1757 в местной газете Ливерпулский 
Летописный и Морской Географический Справочник (Liverpool Chronicle and Marine Gazetteer) следующим образом:- Уйдёт 
посредством Аукциона, В Купцовской Кофейне, в Четверг, 16-го дня сего месяца, ровно в один час, 28 мешков Ямайского 
Хлопка чертырьмя лотами. Образцы должны быть просмотрены с Ричадом Робинсэном, брокером. (To be Sold by Auction, At 
the Merchants’ Coffee House, on Thursday, the 16

th
 inst., at one o’clock precisely, 28 bags Jamaica Cotton in four lotts. Samples to be 

seen with Richard Robinson, broker.) С этого момента вся схема импорта хлопка в Великобританию изменилась, сместив акцент 
от Лондона к Ливерпулу. Это было вызвано ещё и тем, что внедряемые на первых прядильных фабриках в Ланкэшёре 
(Lancashire) изобретения Дьжеймза Хагрэйвза (James Hargraves; 1720–78), Сэра Ричада Акрайта (Sir Richard Arkwright; 1732–
92) и Самьюэла Кромптчэна (Samuel Crompton; 1753–1827) совершили настоящий переворот и прорыв в местном 
производстве хлопковой пряжи. К 1795 на Ливерпул приходилась уже львиная доля из 17 000 кип хлопка, ежегодно 
ввозившегося к этому времени в Великобританию. Тогда же в Ливерпул были завезены первые кипы хлопка из Вест Индии 
(West Indies) и Соединённых Штатов Америки. Начиная с 1810, хлопок из Америки и Вест-Индии стал поступать на регулярной 
основе на Ливерпулский Рынок Хлопка (Liverpool Cotton Market). 
 
Для процветания торговли очень важен такой момент, как своевременное получение информации о событиях, происходящих 
в той или иной стране и в той или иной отрасли экономики. В то время такая информация поступала в Ливерпул от 
прибывавших в порт торговцев или с почтой. Значительной вехой в развитии сферы обмена информации стало открытие в 
1939 Трансатлантической почтовой службы. Идея организации такой службы родилась у Сэра Самьюэла Кьюнада (Sir Samuel 
Cunard; 1787–1865), Британского торговца и судовладельца, ещё в 1830. И когда в 1838 Правительство Великобритании 
объявило конкурс на организацию регулярной трансатлантической линии, она была основана Кьюнадом в партнёрстве с 
деловыми людьми из Шотландии – Сэром Дьжодьжем Бёнсом (Sir George Burns; 1795–1890) из Глазго (Glasgow), Дьжеймзом 
Донэлдсэном (James Donaldson), Дэйвидом Маклвёром (David Maclver; –1845) из Ливерпула и инженером Робэтом Нэйпиа 
(Robert Napier; 1791–1876) и получила название Британско-Североамерканская Королевская Почтовая Пароходная Компания 
(British and North American Royal Mail Steam Packet Company). Она была известна также как Линия Кьюнада (Cunard Line). 
Первый пароход Unicorn (Единорог) оплыл в Америку 16 Мая 1840 c 24 пассажирами на борту, а первое почтовое паровое 
судно Британия (Britannia) вышло из Ливерпула 04 Июля 1840. Первоначально это были рейсы из Ливерпула в Галифакс 
(Halifax), а оттуда в Бостон (Boston). Почтовые суда того времени весьма оперативно (в частности судно Британия достигала 
Галифакса через 12 дней после отплытия из Ливерпула, а Бостона – спустя ещё чуть более 2 суток и 8 часов после отплытия 
из Галифакса) доставляли достоверную информацию об отгруженных партиях, что в сложившихся обстоятельствах позволяло 
торговать хлопковым волокном только, что называется, ‘по Прибытии’ (upon Arrival). Такие сделки были весьма 
спекулятивными и не могли работать на падающем рынке. Когда в 1866 была удачно завершена прокладка первых двух 
подводных телеграфных трансатлантических кабелей (undersea cables), соединивших Старый и Новый Свет, обмен 
информацией значительно ускорился. В конце XIX столетия коммерсантами был взят на вооружение ещё и телефон, хотя 



использование трансатлантической телефонной связи стало возможным лишь полвека спустя в 1950-х. Использование новых 
средств связи, в частности, помогло торговцам хлопком обезопасить свои сделки на продажу за счёт немедленных заказов на 
поставку хлопкового волокна. Телеграф и телефон превратились в средства первой необходимости любого торговца. Со 
временем форвардные договоры по прибытию (forward ‘to arrive’ contracts) подверглись стандартизации и унификации 
относительно качества, количества и условий поставки хлопка. В результате на свет появились фьючерсные контракты 
(futures contracts), которые позволили участникам рынка хэдьжировать свои риски и торговать, в том числе, и на падающем 
рынке (on a falling market). 
 
В те далёкие времена пряжу из хлопка производили в домашних условиях на распространённых обыкновенных ручных 
прядильных станках, приводимых в движение вращением колеса. Веретено на этих станках вращалось в горизонтальном 
положении. В 1767 Дьжеймз Хагрэйвз изобрёл свой ручной прядильный станок – Прядущая Дьжени (Spinning Jenny), назвав 
его в честь своей юной дочери по имени Дьжени. К идее создания этого станка, его натолкнул случай. В 1764 его дочь 
случайно перевернула колесо обыкновенного прядильного станка, применяемого семьёй Хагрэйвз; а веретено продолжало, 
при этом, вращаться, но находясь в вертикальном положении. Хагрэйвз резонно подметил про себя, что в таком случае на 
этом же самом станке можно было бы задействовать не одно, а несколько веретён, разместив их в вертикальном положении. 
В результате он создал машину, на которой один человек одновременно мог прясть из хлопкового волокна несколько нитей. 
Вскоре он стал делать такие машины одну за другой с тем, чтобы прокормить свою многочисленную семью. Однако, его 
изобретение пришлось по душе не многим местным рукодельникам. Некоторые сочли, что могут оказаться без работы, не 
справившись с конкуренцией. В результате эти недовольные вторглись в дом Хагрэйвз и сломали несколько станков Дьжени. 
А семья Хагрэйвз в 1768 перебралась жить в Нотингем (Nottingham), где вместе со своим новым партнёром Томэсом 
Дьжеймзом (Thomas James) построили маленькую фабрику, в которой они использовали станки Дьжени для производства 
трикотажной пряжи. Патент же на своё изобретение Хагрэйвз получил лишь 12 Июля 1770. Но уже в 1769 Сэр Ричад Акрайт 
запатентовал свою первую прядильную машину, получившую название Водяной Станок Акрайта (Arkwright’s Water Frame) или 
как его ещё называли ватермашину из-за того, что приводился в действие с помощью энергии воды. Этот станок позволял 
производить хлопковую пряжу для основы (cotton yarn for warp), которая превосходила по крепости пряжу, выпускавшуюся 
прядильным станком Дьжеймза Хагрэйвза и шедшую из-за этого только для утка (weft). С несколькими партёрами Акрайт 
открыл фабрики в Нотингеме (Nottingham) и Кромфорде (Cromford). За несколько последующих лет Сэр Ричад Акрайт 
оборудовал ещё ряд фабрик, оснастив их оборудованием, охватившим весь процесс производства пряжи – от кардочесания 
(carding) до непосредственного прядения (spinning). Изобретения Акрайта продолжали удерживать главенствующие позиции в 
текстильной отрасли, несмотря на отмену его конкурентоспособного патента в 1775. А вот изобретение Самьюэлом 
Кромптчэном так называемой Прядильной Мьюл-Машины или Прядущего Гибрида (Spinning Mule) позволило поставить на 
поток производство высококачественных нитей и пряжи. Практически в теже самые 1760-е молодой Кромптчэн предпринимал 
попытки выработки хлопковой пряжи на прядильном станке Дьжени, принадлежавшем его семье. Некоторые дефекты этого 
станка побудили его изобрести более совершенное по тем временам устройство. В 1779 посвятив этому всё свободное время 
и деньги, он создал свою прядильную мюль-машину или прядильный гибрид, которая одновременно протаскивала и 
скручивала поступающие волокна, заменив тем самым ручной труд прядильщика механическим. Своё название машина 
получила, вероятно, потому, что в ней сочетались изобретения Сэра Ричада Акрайта и Дьжеймза Хагрэйвза. Спрос на пряжу 
от Кромптчэна был огромный, но он был не в состоянии оформить патент на своё изобретение. Под предлогом помочь ему с 
финансами, к нему обратились несколько мануфактурщиков, которым он показал секреты своей машины. Однако, те 
обманули его, заплатив всего 60 Фунтов Стерлингов. В 1812, спустя почти 20 лет, когда, по крайней мере, уже порядка 360 
фабрик, использовали 4 600 000 гибридных веретён (mule spindles), Парламент Великобритании выделил Кромптчэну грант в 
размере 5 000 Фунтов Стерлингов. Но он безуспешно потратил эти деньги, сначала организовав отбеливание продукции, а 
затем предприняв попытки стать торговцем хлопка и вновь прядильщиком. 
 
Начиная с 1760-х, с бурным развитием Промышленного Переворота (Industrial Revolution) стала формироваться и текстильная 
промышленность Манчестера. К 1776 между Манчестером и Ливерпулом был прорыт судоходный канал, по которому из 
Ливерпулского порта доставлялось всё необходимое для зарождающейся текстильной промышленности региона. В начале 
1780-х в Манчестере была построена первая хлопкоперерабатывающая фабрика. К 1800-у Манчестер охватил бум 
возведения паровых текстильных фабрик (‘steam mill mad’), и к 1830 в городе насчитывалось 99 хлопкопрядильных фабрик 
(cotton-spinning mills). Однако, из-за несовершенства способов транспортировки по каналам и рекам доставка хлопкового 
волокна из Ливерпула в Манчестер иногда чрезмерно затягивалась. Бывали даже случаи, когда из Америки в Ливерпул хлопок 
доставлялся намного быстрее, чем из Ливерпула в Манчестер. Отсутствие дорог и транспортных средств серьёзно 
сказывалось на дальнейшем развитии промышленности в этом регионе. Торговцы, перевозившие свои грузы (в том числе, 
хлопок и уголь) из Ливерпула в Манчестер на повозках, запряжённых лошадьми, не раз подвергались нападению разбойников. 
Необходимость наличия трасс и транспортных средств привела к тому, что в 1826 власти и бизнес занялись строительством 
железной дороги протяжённостью в 40 миль (64 километра), которая прошла через реки по полям, болотам, лесам и горам. 
Дорога, соединяющая два города Ливерпул и Манчестер, строилась под руководством Дьжодьжа Стивэнсэна (George 
Stephenson). Он же выступил одним из прародителей современных локомотивов. В 1829, незадолго до завершения 
строительства дороги, он вместе с сыном Робэтом (Robert) изобрёл свой новый паровой двигатель, который был установлен 
наподобие тележки с целью её самостоятельного и управляемого движения по железной дороге. Они назвали свою машину 
Ракетой (Rocket). В том же году она выиграла соревнование в скорости, проводившееся между Ракетой, Сэнз Парэй (или Со 
Парэй; Sans Pareil; самым тяжёлым на тот момент паровозом) и Новинкой (Novelty; самым лёгким, но и самым медленным на 
тот момент паровозом). На построенном участке железной дороги Ракета набрала скорость 36 миль (58 километров) в час. 15 
Сентября 1830 между Ливерпулом и Манчестером была открыта первая в мире современная (для тех времён) железная 
дорога, по которой циркулировали 8 локомотивов, построенных на заводе Стивэнсэнов в Ньюкастле (Newcastle). Вскоре 
железные дороги стали возводиться по всей Британии, а также в странах континентальной Европы и Северной Америки. А 
железнодорожная линия из Ливерпула в Манчестер (Liverpool-Manchester line) послужила мощным толчком для дальнейшего 
развития экономики Манчестера во второй половине XIX века, став неотъемлемым компонентом истории её роста и 
диверсификации. И если изначально Манчестер формировался как ведущий центр переработки хлопка, то спустя короткий 
промежуток времени он превратился в коммерческий и финансовый центр. В городе была учреждена Королевская Биржа 
(Royal Exchange), на которой покупалась и продавалась вся пряжа и ткани, производимые текстильной отраслью. Из 
первоначальной отрасли текстильного машиностроения Манчестера развились различные типы производства, начиная с 
изготовления паровых двигателей и заканчивая позже электрооборудованием. В 1894 состоялось открытие 37-мильного 
Манчестерского Судоходного Канала (Manchester Ship Canal), связавшего город через устье Мерси (Mersey estuary) в Естаме 



(Eastham) с Ирландским Морем (Irish Sea). Манчестер превратился в четвёртый по величине порт страны, связанный с 
мировыми рынками. 
 
Свершившийся промышленный переворот (industrial revolution) и последовавшаяся вслед за ним серия изобретений 
различных механизмов и машин привели к тому, что в XVIII веке прядильщики в Манчестере и Ланкашире и в других 
текстильных центрах Англии стали активно переходить от переработки шерсти к переработке хлопкового волокна и очень 
скоро превратились в его крупнейших мировых потребителей. Индия, сохранявшая в течение 3 000 лет – с 1500 до Нашей 
Эры до 1500 Нашей эры – монополию на производство тканей из хлопкового волокна утратила большую её часть, передав 
эстафету Английским текстильщикам, а к 1860 и вовсе стала покупать в Англии порядка 242 миллионов фунтов (или 109 769.4 
тонн) пряжи и тканей из хлопка. С 1840 и вплоть до начала Американской Гражданской Войны (American Civil War; 1861–1865) 
доля импорта хлопкового волокна из Соединённых Штатов Америки составляла порядка 80%; и такая зависимость страны от 
урожаев Хлопчатника в одной лишь стране тревожила Английских текстильщиков. Начавшиеся сбои в поставках хлопкового 
волокна, вызванные Американской Гражданской Войной, вынудили Англичан вложиться в расширение хлопководства в Египте 
на землях в дельте Реки Нил (Nile River). Такое взаимодействие помогло Египетским хлопкоробам получить хорошую прибыль 
и доступ на развитый рынок хлопкового волокна в Соединённом Королевстве, а Англичане ещё больше заинтересовались 
взаимодействием с Египтянами, осознав какое особое волокно с длинным штапельком, великолепной тониной и крепостью 
вырабатывается из выращиваемого в Египте Хлопчатника. С тех пор Египет стал ключевым участником Английского рынка 
хлопкового волокна с длинным штапельком (long staple cotton). 
 
Цивилизованный рынок хлопка в Ливерпуле сложился не сразу. Поначалу сделки купли-продажи хлопка заключались либо на 
пристани (quayside), либо на улицах (in the streets), либо в кофейнях (in the coffee houses). В 1808 в Ливерпуле открылось 
новое здание биржи. Практически все торговцы хлопком разместили в нём свои офисы. Несмотря на это, торговля хлопком 
практически ещё сто лет продолжала осуществляться под открытым небом на площадке, вымощенной каменными плитами и 
получившей название Биржевые Плиты (Exchange Flags). Эта практика не прошла даром, она позволила торговцам свободно 
обмениваться имеющейся у них информацией о ситуации на рынке и в мире. Информация касалась не только слухов и 
сплетен. Постепенно среди самих торговцев нашлись заинтересованные люди, которые были готовы собирать, обрабатывать 
и издавать её в виде небольших еженедельных и ежемесячных публикаций. Так, в 1832 на свет появился Общий Циркуляр 
(General Circular), который сначала издавался посредством объединённых усилий самих торговцев хлопком. Преимущества 
такой кооперации отметили все тогдашние участники рынка. Это послужило толчком к созданию в 1841 Ливерпулской 
Ассоциации Хлопковых Брокеров (THE LIVERPOOL COTTON BROKERS’ ASSOCIATION), которая стала единым 
объединённым органом, защищавшим общие интересы всех её участников. Результатом тесного взаимодействия стала 
подготовка и выпуск в 1863 первого свода правил торговли хлопком, которые учитывали на тот момент все возможные и 
лучшие варианты из практики и опыта торговли самих участников ассоциации. В 1882 в ходе периодических споров с 
торговцами хлопка относительно завышенной значимости хлопковых брокеров было решено сформировать новую 
ассоциацию, участниками которой смогли бы стать не только брокеры, но и торговцы. Новой организации присвоили название 
Ливерпулская Хлопковая Ассоциация (THE LIVERPOOL COTTON ASSOCIATION). С той поры ассоциация стала осуществлять 
функции контролирующего органа Ливерпулской Биржи Хлопка (THE LIVERPOOL COTTON EXCHANGE) и органа по 
арбитражному разбирательству возникающих между участниками споров в ходе исполнения договоров на поставку хлопка. С 
развитием средств связи в начале XX века торговля хлопком полностью переместилась в помещения. Этому способствовало 
и то, что в 1906 биржа оснастила свои помещения многочисленными телефонами, синхронизированными электрическими 
часами, а также прямым телеграфом с Нью Йоркским рынком фьючерсов на хлопок. Торговля процветала, и за счёт 
договорных сборов (levy on contracts) обновлённое здание биржи окупило себя за 17 лет. В силу того, что торговля хлопком 
носит ярко выраженный международный характер, и что на тот момент времени ассоциация стала первой структурой, 
защищавшей интересы участников хлопкового рынка, она быстро обрела функцию форума для торговцев хлопком из всех 
стран мира. Многочисленные продажи хлопкового волокна различного происхождения и богатейшая практика его оценки 
привели к тому, что Ливерпул стал именоваться международным хлопковым сообществом как Хлопковый Король (King Cotton). 
 
В 1900 в Великобританию было ввезено 3 558 000 кип (брутто весом 500 фунтов (или 226.796 кг)) хлопкового волокна на 
общую сумму около 200 000 000 Долларов США. Основными поставщиками (по мере убывания) были:- США – 2 730 000 кип на 
сумму 147 000 000 Долларов США (или 73.5% от всего объёма импорта); Египет – 624 000 кип на сумму 44 000 000 Долларов 
США (или 22%); Британские Восточные Индии (British East Indies; главным образом из Мадраса (Madras)) – 72 000 кип на 
сумму 3 387 000 Долларов США (или 1.7%); Бразилия – 60 000 кип на сумму 3 259 000 Долларов США (или 1.6%); 
незначительные объёмы хлопкового волокна на сумму 2 354 000 Долларов США (или 1.2%) были поставлены из Перу, Чили и 
Китая. 
 
Ничто не вечно, однако же. Это полностью относится и к Ливерпулу. Местные историки выделили в развитии города и местной 
промышленности несколько исторических этапов:- (i) 1757–1829 – от малого начала к промышленной революции; (ii) 1830–
1913 – золотые годы; (iii) 1914–1938 – трудные времена; (iv) 1939–2016 – конец эры и новая глобальная перспектива. 
 
Член Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 
01 Января 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Соединённом Королевстве По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1917 / 18    
743 892 

3 280 000 кип 
   

        

1926 / 27      726 000  

1927 / 28      645 000  

1928 / 29      656 000  

1929 / 30      666 000  

1930 / 31      519 000  

1931 / 32      478 000  



1932 / 33      549 000  

1933 / 34      615 000  

1934 / 35      546 000  

1935 / 36    617 000  545 000  

1936 / 37    661 000  676 000  

1937 / 38    555 000  729 000  

1938 / 39    586 000  529 000  

1939 / 40    652 000  564 000  

1940 / 41    459 000  292 000  

1941 / 42    386 000  590 000  

1942 / 43    327 000  374 000  

1943 / 44    365 000  455 000  

1944 / 45    351 000  391 000  

1945 / 46    351 000  412 000 432 000 

1946 / 47    367 000  396 000 442 000 

1947 / 48    421 000  288 000 303 000 

1948 / 49    440 000  491 000 353 000 

1949 / 50    455 000  411 000 304 000 

1950 / 51    465 000  429 000 267 000 

1951 / 52    383 000  398 000 280 000 

1952 / 53    341 000  288 000 221 000 

1953 / 54    399 000  383 000 191 000 

1954 / 55    383 000  324 000 120 000 

1955 / 56    336 000  324 000 95 000 

1956 / 57    347 000  385 000 126 000 

1957 / 58    318 000  315 000 120 000 

1958 / 59    279 000  247 000 88 000 

1959 / 60    285 000  305 000 102 000 

1960 / 61    268 000  250 000 78 000 

1961 / 62    230 000  212 000 60 000 

1962 / 63    223 000  222 000 59 000 

1963 / 64    232 000  268 000 89 000 

1964 / 65    233 000  209 000 65 000 

1965 / 66    219 000  210 000 55 000 

1966 / 67    195 000  181 000 41 000 

1967 / 68    180 000  196 000 57 000 

1968 / 69    177 000  169 000 50 000 

1969 / 70    172 000  162 000 40 000 

1970 / 71    161 000  162 000 41 000 

1971 / 72    138 000  129 000 31 000 

1972 / 73    141 000 8 000 167 000 49 000 

1973 / 74    121 000 12 000 122 000 37 000 

1974 / 75    111 000 7 000 104 000 23 000 

1975 / 76    107 000 10 000 127 000 54 000 

1976 / 77    106 000  100 000 38 000 

1977 / 78    90 000 4 000 110 000 46 000 

1978 / 79    97 000 3 000 94 000 35 000 

1979 / 80    87 000 2 000 88 000 34 000 

1980 / 81    48 000 2 000 43 000 8 000 

1981 / 82    45 000 2 000 49 000 9 000 

1982 / 83    45 000 1 000 58 000 8 000 

1983 / 84    45 000 1 000 47 000 5 000 

1984 / 85    44 000 0 52 000 5 000 

1985 / 86    47 000  51 000 5 000 

1986 / 87    50 000 1 000 57 000 6 000 

1987 / 88    48 000 2 000 53 000 6 000 

1988 / 89    41 000 3 000 42 000 5 000 

1989 / 90    33 000 3 000 35 000 3 000 

1990 / 91    23 000 5 000 27 000 2 000 

1991 / 92    16 000 3 000 19 000 2 000 

1992 / 93    15 000 1 000 15 000 1 000 

1993 / 94    13 000 5 000 18 000 1 000 

1994 / 95    14 000 3 000 18 000 2 000 

1995 / 96    14 000  13 000 1 000 

1996 / 97    12 000 1 000 14 000 2 000 

1997 / 98    11 000 1 000 12 000 2 000 

1998 / 99    7 000 1 000 7 000 1 000 

1999 / 00    3 000 0 3 000 1 000 

2000 / 01    3 000  2 000 0 

2001 / 02    1 000  1 000 0 

2002 / 03    1 000  1 000 0 

2003 / 04    1 000  1 000 0 

2004 / 05    0  0 0 

2005 / 06    0  0 0 

2006 / 07    0  0 0 

2007 / 08    0  0 0 

2008 / 09    0  0 0 

2009 / 10    0  0 0 

2010 / 11    0  0 0 

2011 / 12    0  0 0 



2012 / 13    1 000  1 000 0 

2013 / 14    0  0 0 

2014 / 15    0 0 0 0 

2015 / 16    0 0 0 0 

2016 / 17    0  0 0 

2017 / 18    0  0 0 

2018 / 19    330 0 410 0 

2019 / 20    60 0 180 40 

2020 / 21    60  60 0 

2021 / 22    60  60 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезона 1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то время нетто 
весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
 
UNITED KINGDOM 
THE UNITED KINGDOM OF GREAT BRITAIN AND NORTHERN IRELAND (officially) 

ISO Code:-  GB/GBR/826 
Territory:-  244 101 km

2
 (94 249 sq. miles) / 240 940 km

2
 (93 027sq.miles) 

Population:-  64 929 000 (January 01, 2016) 
Capital:-   London 
National Currency:- Pound Sterling (ISO Code: GBP/826), GBP1=100Pence 
 Notes:-   Scotland – 1, 5, 10, 20, 50, 100 Scotland Pounds; Northern Ireland – 1, 5, 10, 20, 50, 100 Northern Ireland 
Pounds; United Kingdom – 5, 10, 20, 50 Pounds. 
 Coins:-  1 Penny, 2, 5, 10, 20, 50 Pence. 1, 2 Pounds. 
Language:-  English is the official language. Gaelic is spoken in parts of Scotland and Northern Ireland, Welsh in many 
parts of Wales, and French and Norman French in the Channel Islands. 
Electricity:-  240V 50c AC. Square 3-pin plugs are in use, and the visitor is unlikely to come across the older round 3-pin 
type. 
National Holidays:- January 01 – New Year’s Day, January 02 – New Year’s Holiday and Bank Holiday (in Scotland), March 17 
– St Patrick’s Day (in Northern Ireland), variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, variable (first Monday of May) – May 
Day (Bank Holiday), variable (last Monday of May) – Spring Bank Holiday, variable (second Saturday of June) – Official Celebration Of 
The Birthday Of Her Majesty Queen Elizabeth II, July 12 – Battle of the Boyne/Orangemen’s Day (in Northern Ireland only), variable 
(first Monday of August) – Summer Bank Holiday (in Scotland), variable (last Monday of August) – Summer Bank Holiday (excluding 
Scotland), December 24 – Christmas Eve, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day, December 28 – Bank Holiday. 
Web-site:-  http://www.cabinetoffice.gov.uk, www.pm.gov.uk, www.ukonline.gov.uk, www.open.gov.uk 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

THE ASSOCIATION OF AVERAGE ADJUSTERS 
The Baltic Exchange, 
London, EC3A 8BH UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-76235501 
Fax: +44-20-76231623 
http://www.average-adjusters.com 
E-mail: aaa@balticexchange.com 
 
ASSOCIATION OF BRITISH CHAMBERS OF COMMERCE 
Manning House, 22 Carlisle Place, 
London, SW1P 1JA UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-75652000 
Fax: +44-20-75652049 
http://www.britishchambers.org.uk 
E-mail: info@britishchambers.org.uk 

 
AVIVA PLC 
St Helen’s, 1 Undershaft, 
London, EC3P 3DQ UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-72832000 
Fax: +44-20- 
http://www.aviva.com 
E-mail: aviva_info@aviva.com 

 
BRITISH APPAREL AND TEXTILE CONFEDERATION (BATC) 
5 Portland Place, 
London, W1N 1PW UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-76367788 
Fax: +44-20-76367515 
http:// 
E-mail: batc@dial.pipex.com 

 
BRITISH TEXTILE MACHINERY ASSOCIATION (BTMA) 
Mount Pleasant, Glazebrook Lane, 
Glazebrook, Warrington, WA3 5BN UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-161- 
Fax: +44-161-7755485 

http://www.btma.org.uk 
E-mail: btma@btma.org.uk 

 
COTLOOK LIMITED 
Outlook House, 458 New Chester Road, Rock Ferry, 
Birkenhead, CH42 2AE UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-6446400 
Fax: +44-151-6448550 
http://www.cotlook.com 
E-mail: editor@cotlook.com, rbutler@cotlook.com 

 
THE INTERNATIONAL COTTON ASSOCIATION LIMITED 
6.20 Cotton Exchange Building, Edmund Street, 
Liverpool, L3 9LH UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-2366041 
Fax: +44-151-2550174 
http://www.ica-ltd.org 
E-mail: dg@ica-ltd.org, staff@ica-ltd.org 

 
INTERNATIONAL FEDERATION OF INSPECTION AGENCIES 
22-23 Great Tower Street, 
London, EC3R 5HE UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-72803200, 72831001 
Fax: +44-20-76264416 
http://www.ifia-federation.org 
E-mail: secretariat@ifia-federation.org 

 
INTERTEK GROUP PLC 
25 Savile Row, 
London, W1S 2ES UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-73963400 
Fax: +44-20-73963480 
http://www.intertek.com 
E-mail: info@intertek.com 

 
LLOYD’S AGENCY 
Business Intelligence Centre, Gallery 2, Room 292, One Lime Street, 



London, EC3M 7HA UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-20-73271000, 73275448, 73276264, 73276677 
Fax: +44-20-76262389 
http://www.lloyds.com 
E-mail: market.services@lloyds.com, enquiries@lloyds.com 
 
PLANT HEALTH DIVISION 
MINISTRY OF AGRICULTURE, FISHERIES AND FOOD 
Foss House, Kings Pool, 1-2 Peasholme Green, 
York, YO1 2PX UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-1904-455161 
Fax: +44-1904-455163 
http:// 
E-mail:  
 
SGS UNITED KINGDOM LTD 
THE UK HEADQUARTERS 
Rossmore Business Park, Ellesmere Port, 
South Wirral Cheshire, CH65 3EN UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-3506642, 3506652, 3506666 
Fax: +44-151-3506600, 3506730, 3506740 
http://www.uk.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: ukenquiries@sgs.com, alan.shirley@sgs.com 
– Century Building, 406 Tower Street, Brunswick Business Park, 
Liverpool, L3 4BJ UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-7087577 
Fax: +44-151-7094930 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
TEXTILE MEDIA SERVICE LTD 

2A Bridge Street, 
Silsden, Keighley BD20 9NB UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-1535-656489 
Fax: +44-8700-940868 
http://www.textilemedia.com 
E-mail: info@textilemedia.com 

 
TEXTILES INTELLIGENCE LTD 
10 Beech Lane, 
Wilmslow, SK9 5ER UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-1625-536136 
Fax: +44-1625-536137 
http://www.textilesintelligence.com 
E-mail: info@textilesintelligence.com 

 
TRANSGLOBAL INSPECTIONS 
62 Greenhill Road, 
Liverpool, L18 7HJ UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-7244451 
Fax: +44-151-7242292 
http://www.tginspections.com 
E-mail: albert@tginspections.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
2

nd
 Floor, Moffat House, 14-20 Pall Mall, 

Liverpool, L3 6AL UNITED KINGDOM 
Tel.: +44-151-2360752 
Fax: +44-151-2360144, 2360752 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis@wakefieldinspection.com

 
 
СОЕДИНЁННЫЕ ШТАТЫ АМЕРИКИ 

 
На территории современных Соединённых Штатов Америки колонисты стали сеять Хлопчатник с начала XVII века, хотя 
коренное население Америки выращивало эту культуру ещё в 3–2 тысячелетиях до Нашей Эры. Современные Американские 
фермеры выращивают Хлопчатник в 17 штатах (хотя наиболее крупными с точки зрения возделывания этой 
сельскохозяйственной культуры являются лишь 14 из них) в так называемом Хлопковом Поясе (Cotton Belt), растянувшегося 
вдоль Юга США с Восточного Побережья (Штат Вирджиния) до Западного Побережья (Штат Калифорния) и занимающего 
площадь более 12 миллионов акров (или 4 856 228 гектаров) или приблизительно 19 тысяч квадратных милей. Плотность 
возделывания Хлопчатника в разных штатах различная – где-то очень высокая, а где-то очень малая. Из-за разных 
климатических условий Хлопкового Пояса США в Южной его части (Южная часть Штата Техас) посевная начинается в начале 
Февраля, а в Северной его части – в Июне; соответственно и уборка урожая имеет такую же временную неравномерность в 
пределах этого пояса, то есть в Южной части Штата Техас уборка урожая начинается в Июле, а в Северной части Хлопкового 
Пояса – в Октябре. Сами Американские хлопкоробы, смежники и чиновники от сельского хозяйства по регионам возделывания 
Хлопчатника дополнительно подразделяют территорию страны на четыре региона:- (i) Юго-Восток (Southeast), в который 
входят штаты Виргиния (Virginia), Северная Каролина (North Carolina), Южная Каролина (South Carolina), Джорджия (Georgia), 
Алабама (Alabama) и Флорида (Florida); (ii) Средний Юг (Midsouth), в который входят штаты Миссури (Missouri), Теннесси 
(Tennessee), Арканзас (Arkanzas), Миссури (Missouri) и Луизиана (Louisiana); (iii) Юго-Запад (Southwest), в который входят 
штаты Канзас (Kansas). Оклахома (Oklahoma) и Техас (Texas); и (iv) Дальний Запад (Far West), в который входят штаты Нью 
Мексико (New Mexico), Аризона (Arizona) и Калифорния (California). В среднем период роста Хлопчатника занимает от 150 до 
180 суток; в этом плане данная сельскохозяйственная культура является самой длительной из всех ежегодно возводимых в 
США культур. Обработка и подготовка земли к новому урожаю начинается практически сразу же вслед за сбором текущего 
урожая. Для начала остающиеся в поле стебли (stalks) Хлопчатника подлежат измельчению (shredding) с целью ограничения 
корма для насекомых вредителей, проявляющих активность в зимний период. Достаточно часто хлопкоробы оставляют эти 
остатки прямо на поверхности почвы с тем, чтобы защитить её от эрозии. Поскольку вся используемая сельскохозяйственная 
техника имеет значительную массу, почва от её проезда постепенно уплотняется. Для её подготовки к корням следующего 
урожая Хлопчатника производят вспашку. 
 
В первой половине XVIII века на так называемом Юге США наблюдалось существенное увеличение производства хлопкового 
волокна с коротким штапельком (short-staple Cotton lint), большая часть которого экспортировалась в Великобританию и ряд 
других Европейских стран. В этот период времени доля экспорта хлопка и объёме всего экспорта США выросла с 20 до 70 
миллионов Долларов. К 1860-му объём экспорта хлопка возрос ещё больше, составив приблизительно 185 миллионов 
Долларов. В то время доля хлопка экспорта в общем объёме экспорта страны составляла более 50%. Многие увязывают этот 
факт с ростом численности рабов, используемых главным образом на так называемом Юге, где преобладали хлопковые 
плантации. В одной из старых Американских книг, рассказывающих о рабстве в США, были представлены два графика:- 
значительный рост численности рабов и значительный рост объёмов экспорта хлопка. Эти графики были практически 
идентичными. Хлопковые и иные торговцы с так называемого Севера США получали большие прибыли от экспорта хлопка с 
Юга в страны Европы и от спроса Южан на импортируемые Северянами товары народного потребления. Использование 
рабского труда на хлопковых плантациях Юга обеспечивало низкие цены на хлопок, которые, в свою очередь, позволяли 
текстильщикам как в самих США, так и в странах Европы расширять свои производства и обеспечивать потребителей своей 
продукции более низкими конечными ценами. Но расширялось не только текстильное производство, но и все остальные 
зарождающиеся отрасли. Это порождало укрупнение городов и увеличение спроса на продукты питания, которое порождало 



создание рынков пищевых продуктов, которые могли бы производиться в то время на Северных территориях Реки Огайо (Ohio 
River). Основной движущей силой при этом был экономический стимул от экспорта Южного Хлопка. 04 Марта 1858 Сенатор 
Демократ Дьжеймз Хэнри Хэмэнд (James Henry Hammond; 1807–1864; был также прокурором (attorney) штата, политиком и 
плантатором (planter)) от Штата Южная Каролина (State of South Carolina) выступил в Сенате США (US Senate) со следующей 
речью:- Во всех социальных системах должен существовать класс, который исполняет лакейские обязанности, выполняет 
изнурительную работу. … Он составляет очень грязный порог общества. Вы взываете не вести войну с хлопком. Хлопок – 
Король! (In all social systems there must be a class to do the menial duties, to perform the drudgery of life. … It constitutes the very 
mudsill of society. You dare not make war on cotton! No power on earth dares make war upon it. Cotton is King!); и никто не пытался 
даже оспорить его. Фраза о хлопке как о короле для многих Южан в США означала то, что кто контролирует хлопок, тот может 
диктовать экономическую и политическую политики Соединённых Штатов и мира в целом. 
 
Вместе с тем у США в то время не было достаточных запасов золота и серебра, чтобы удовлетворять спрос на деньги. 
Металлические монеты очень быстро исчезали из обращения. Без монет же повседневная жизнь практически замирала, 
закрывались даже торговые лавки из-за того, что покупателям нечем было расплачиваться. За мелкие покупки владельцы 
лавок принимали даже почтовые марки. Доходило даже до того, что правительство Союза расплачивалось с солдатами своей 
армии в 1861 векселями на предъявителя. И хуже всего с металлическими монетами было на Юге. Конфедерация закупала на 
золотые и серебряные монеты необходимые материалы и товары за рубежом. 
 
Американская Гражданская Война (12 Апреля 1861–10 Мая 1865). 
 
Сразу после Гражданской Войны в США приступили к массовому печатанию бумажных денежных знаков – банкнот, включая 
малым достоинством – 3, 5, 10, 15, 25 и 50 центов. 
 
Основными рынками сбыта Американского хлопкового волокна в ХIХ и ХХ веках были рынки Ливерпула и Манчестера в 
Соединённом Королевстве, а также рынок Бремена в Германии, Гавра во Франции, и Винтертура в Швейцарии. Вообще 
Хлопчатник в начале XX века являлся второй после Кукурузы весьма значимой и ценной сельскохозяйственной культурой 
(crop), возделывавшейся в США. В 1909, например, стоимость всего урожая Хлопчатника в этой стране составляла 15% от 
стоимости всех возделывавшихся в ней сельскохозяйственных культур. Экспорт хлопкового волокна из Соединённых Штатов 
Америки в 1914 фискальном году (последнем году, на который не успела оказать своё влияние Первая Мировая Война (28 
Июля 1914 – 11 Ноября 1918)) был самой крупной единственной статьёй (the largest single item) всего экспорта страны, 
составившей 610 474 301 Долларов США или 26.2% от общей стоимости всех изделий (articles) местного производства, 
вывезенных за рубеж в течение того года. 
 
В 1910-е в США началась первая волна так называемой Великой Миграции (Great Migration), в ходе которой не только 
чернокожие, но и белые граждане (являвшиеся в основном мелкими многочисленными фермерами) страны массово 
переселялись из сельскохозяйственных Южных штатов в промышленные города Севера, Северо-Востока и Запада страны. 
Большинство мигрантов были выходцами из штатов Алабама, Луизиана и Миссисипи. Эта волна продлилась до 1930-х; тогда 
на Север переехало около 1 600 000 человек. Однако вплоть до окончания Второй Мировой Войны (01 Сентября 1939–09 Мая 
1945) Хлопковый Юг Соединённых Штатов Америки оставался сравнительно бедным, отсталым и практически не 
механизированным. Все агротехнологические мероприятия (за редким исключением) в сельском хозяйстве Юга продолжали 
осуществляться с помощью дешёвого ручного труда чернокожих граждан страны. Повсеместно практиковавшаяся 
издольщина, или испольщина (sharecropping) (форма аренды земли не за деньги, а за долю натурального продукта, 
полученного при сборе урожая), душила попытки Юга механизировать свои сельскохозяйственные работы. Многие фермеры, 
являвшиеся как арендаторами (tenants), так и землевладельцами (owners), пытались просто выжить на своих мелких, 
неэкономичных фермах, загоняя себя в ловушку бедности. Изобретение и начало массового производства практичных 
хлопкоуборочных машин, начиная с 1940-х, сыграли незаменимую роль в переходе бедного перенаселённого предвоенного 
Юга США от издольщины и ручного труда к интенсивно развивающемуся в сельском хозяйстве послевоенному Югу. Вторая 
волна миграции началась в 1940-х в период восстановления и подъёма экономики страны. В ходе второй волны в основном на 
Запад переехало более 5 000 000 человек, это были городские жители с высшим образованием или высокой 
профессиональной квалификации. В целом же Великая Миграция продолжалась почти полвека вплоть до 1970. 
 
В сезон 1920/21 США ввезли из Египта 485 000 кип хлопкового волокна, что привело к тому, что цены на рекордный урожай 
местного длинноволокнистого Хлопчатника Пима (Pima), выращенного в Юго-Западных Штатах США, рухнули 
катастрофически. 
 
В середине 1950-х стало происходить наращивание экспорта хлопкового волокна с экстра-длинным штапельком, 
выработанного из Селекционных Сортов Американского Египетского Хлопчатника (American-Egyptian Cotton). Это было 
связано с отсутствием на мировом рынке должного объёма предложений на такое волокно, вызванное перенаправлением 
поставок аналогичного Египетского хлопкового волокна в социалистические страны и главным образом в Союз Советских 
Социалистических Республик (СССР). В 1955 экспорт волокна, произведённого в США из Селекционных Сортов 
Американского Египетского Хлопчатника составил 20 500 кип, что намного превышало весь его экспорт за предшествовашие 
35 лет. В 1956 США экспортировали уже 57 900 кип хлопкового волокна с экстра-длинным штапельком, выработанным из 
Селекционного Сорта Пима (extra-long staple Pima). 
 
В начале 1950-х в США стали резко и существенно возрастать запасы хлопкового волокна в конце сезона; и в сезон 1955/56 
производство хлопкового волокна практически сравнялось в запасами в конце сезона (производство – 3 200 000 т, 
потребление – 2 005 000 т, запасы в конце сезона – 3 163 000 т). Правительство страны стало предпринимать определённые 
действия по снижению этих запасов; и какие-то подвижки в этом действительно проявились, но не надолго – в начале 1960-х 
они снова стали расти и в сезон 1965/66 они достигли тогдашнего максимума в 3 707 000 т. Правительство приняло 
программу, предусматривавшую в течение четырёх-пяти предстоящих сезонов сократить объёмы запасов в конце сезона за 
счёт снижения производства хлопка в США. И программа сработала – спустя несколько сезонов производство сократилось на 
треть; при этом ухудшилось качество хлопкового волокна, что в свою очередь привело к тому, что на мировом рынке хлопка 
впервые за много лет возник дефицит на отдельные сорта средневолокнистого хлопка. 
 



В конце XX века (по усреднённым данным Национального Хлопкового Совета Америки (NATIONAL COTTON COUNCIL OF 
AMERICA) за 5 урожаев 1996/97–2000/01) производство хлопкового волокна в США составляло 17 162 000 кип нетто весом 480 
фунтов (480-lb net weight bales), из которых на так называемый Нагорный Хлопчатник (Upland Cotton) приходилось 16 645 000 
кип или 96.99%, а на длинноволокнистый Хлопчатник или Американский Хлопчатник Пима (US Pima Cotton) приходилось всего 
517 000 кип или 3.01% от всего объёма производимого хлопкового волокна. Среди Нагорного Хлопчатника показатели 
производства по штатам (в кипах и %-ном объёме от всего волокна из Нагорного Хлопчатника) были следующие:- Алабама 
(Alabama; 612 000 кип или 3.68%), Аризона (Arizona; 748 000 кип или 4.49%), Арканзас (Arkanzas; 1 475 000 кип или 8.86%), 
Виргиния (Virginia; 150 000 кип или 0.90%), Джорджия (Georgia; 1 754 000 кип или 10.54%), Калифорния (California; 1 903 000 
кип или 11.43%), Канзас (Kansas; 14 000 кип или 0.08%), Луизиана (Louisiana; 945 000 кип или 5.68%), Миссисипи (Mississippi; 
1 717 000 кип или 10.32%), Миссури (Missouri; 505 000 кип или 3.03%), Нью Мексико (New Mexico; 93 000 кип или 0.56%), 
Оклахома (Oklahoma; 151 000 кип или 0.91%), Северная Каролина (North Carolina; 1 041 000 кип или 6.25%), Теннесси 
(Tennessee; 638 000 кип или 3.83%), Техас (Texas; 4 415 000 кип или 26.53%), Флорида (Florida; 110 000 кип или 0.66%), и 
Южная Каролина (South Carolina; 375 000 кип или 2.25%). Среди длинноволокнистого Хлопчатника или Американского 
Хлопчатника Пима показатели производства по штатам (в кипах и % объёме от всего волокна из длинноволокнистого 
Хлопчатника) были следующие:- Аризона (Arizona; 33 000 кип или 6.38%), Калифорния (California; 423 000 кип или 81.82%), 
Нью Мексико (New Mexico; 12 000 кип или 2.32%), и Техас (Texas; 49 000 кип или 9.48%). 
 
Машинный сбор появился в США достаточно поздно, и его развитие и расширение шло поначалу крайне медленными 
темпами. Это было связано с тем, что на Юге США очень боялись потери рабочих мест. Но, тем не менее, прогресс не стоит 
на месте, и вместе с ним шло развитие уборочной техники. К сезону 1973/74 более 99% выращиваемого в США Хлопчатника 
собиралось машинным способом. Кстати, вплоть до начала 2000-х в стране собирали хлопок-сырец как хлопкоуборочными 
комбайнами (Cotton pickers) – порядка 61%, так и обдирщиками (strippers) – порядка 39%. 
 
По сложившейся практике фермеры, выращивающие Хлопчатник, джинируют его на своих хлопкоочистительных установках. 
Каждый год более половины получаемого хлопкового волокна (64%) идёт в производство одежды, 28% – в текстиль для 
домашнего потребления (home furnishings) и 8% – в промышленные товары. Часто неупоминаемым компонентом хлопкового 
урожая является значительное количество хлопковых семян, остающихся после джинирования (или волокноотделения) 
хлопка-сырца. Ежегодный объём этой продукции достигает 5.7 миллионов тонн. В дальнейшем из него производится 
хлопковое масло, идущее в производство пищевых продуктов, начиная с маргарина и заканчивая салатной заправкой (salad 
dressing), а также хлопковая мука, идущее в пищевые добавки и на корм скоту и домашней птице. В целом же, производство и 
переработка хлопка обеспечивают более 400 000 рабочих мест в США. Ежегодно экономика США получает от хлопка и его 
продуктов свыше 120 миллиардов Долларов поступлений, что несомненно возводит Хлопчатник в сельскохозяйственную 
культуру номер 1 в США в отношении добавочной стоимости. 
 
Международная торговля Американским хлопковым волокном длится уже свыше 200 лет. За это время она претерпела 
значительные изменения, связанные с развитием судоходства, текстильной промышленности в разных странах мира, 
телекоммуникационных технологий и Интернета, увеличением штапельной длины волокна вследствии улучшения селекции и 
так далее. В большинстве случаев экспортом хлопкового волокна из США занимаются частные компании, являющиеся, как 
правило, членами либо Ассоциации Отправителей Американского Хлопка (ААОХ) (AMERICAN COTTON SHIPPERS 
ASSOCIATION (ACSA)), либо Кооперативов по Маркетингу Американского Хлопка (КМАХ) (AMERICAN COTTON MARKETING 
COOPERATIVES (AMCOT)). Обе эти национальные организации являются одновременно участниками Национального Совета 
по Хлопку (НСХ) (NATIONAL COTTON COUNCIL (NCC)), имеющего свои представительства в Лондоне, Соединённое 
Королевство, Гон Конге, Китайская Народная Республика, и Сеуле, Республика Корея. Эти структуры были созданы для 
защиты интересов Американских хлопковиков, а также продвижения Американского хлопка на различных рынках сбыта. 
Ежесезонные валютные поступления от экспортной продажи Американского хлопкового волокна, достигающие 3 миллиардов 
Долларов США, значительно уменьшают торговый дефицит США. Сам же экспорт Американского хлопкового волокна 
составляет приблизительно 25% от общемирового объёма экспорта хлопка. Мексика являлась самым крупным импортёром 
Американского хлопка, вслед за ней шли Индия, Индонезия и Турция; небольшие объёмы экспортировались также в 
Бангладеш, Вьетнам, Гватемалу, Гондурас, Гон Конг, Доминиканскую Республику, Китай, Пакистан, Таиланд, Тайвань и другие 
страны. 
 
В сезон 2002/03 в импорте Американского хлопка особо отличился Вьетнам, увеличив объёмы закупок почти в 15 раз; такой 
поворот событий был вызван тем, что текстильный сектор страны организовал широкомасштабную экспансию по четырём 
видам продукции:- женские/девичьи трикотажные блузки, мужские брюки (trousers), женские слаксы (slacks) и 
мужские/юношеские трикотажные рубашки. 
 
В ХХ веке ценообразование в хлопковой отрасли США осуществлялось на трёх национальных биржах:- (i) Лабэкская Биржа 
Хлопка (LUBBOCK COTTON EXCHANGE), размещавшаяся в Лабэке (или Люббоке), Штат Техас; (ii) Мэмфисская Биржа Хлопка 
(MEMPHIS COTTON EXCHANGE), размещавшаяся в Мэмфисе, Штат Теннесси; и (iii) Нью Йоркская Биржа Хлопка (NEW YORK 
COTTON EXCHANGE), размещавшаяся в Нью Йорке, Штат Нью Йорк. Правда к концу века действовавшей оставалась лишь 
Нью Йоркская Биржа Хлопка. Эта биржа торгует поставочными Фьючерсными Контрактами на Хлопок № 2

ЗО
, поставочным 

количеством по которым определены 50 000 фунтов (22 680 килограммов), а поставочными месяцами – Октябрь, Декабрь, 
Март, Май и Июль (отсчёт идёт с Октября, поскольку новый сезон по хлопку начинается в США с 01 Августа текущего года и 
заканчивается 31 Июля следующего года). Несмотря на то, что эти фьючерсы являются поставочными, реальной поставке 
подлежат не более 2% от общего объёма заключённых на бирже фьючерсных контрактов на Хлопок № 2

ЗО
 с конкретным 

месяцем поставки; впрочем такая ситуация складывается абсолютно на всех международных биржах сырья, торгующих 
фьючерсными контрактами на сырьё. 
 
С целью расширения международных рынков сбыта сельскохозяйственной продукции США и поддержки Американских 
фермеров с 1980 Правительство США вместо ранее действовавших программ Дьжи.Эс.Эм.-5 (GSM-5), Дьжи.Эс.Эм.-101 (GSM-
101), Дьжи.Эс.Эм.-201 (GSM-201) и Дьжи.Эс.Эм.-301 (GSM-301) стало учреждать новые программы гарантий экспортных 
кредитов, в частности:- (i) среднесрочную Программу Гарантии Экспортных Кредитов США Дьжи.Эс.Эм.-102 (US Export Credit 
Guarantee Program GSM-102) с покрытием до 18 месяцев (причём сроки для разных стран могут быть разными) в 1980; (ii) 
долгосрочную Программу Гарантии Экспортных Кредитов США Дьжи.Эс.Эм.-103 (US Export Credit Guarantee Program GSM-
103) с покрытием до 10 лет в 1985; и (iii) чуть позже Программу Гарантии Кредита Поставщика (ПГКП) (the Supplier Credit 



Guarantee Program (SCGP)); по которым Американским экспортёрам сельскохозяйственной продукции США стали выдаваться 
кредиты под выставленные в пользу этих экспортёров безотзывные аккредитивы (irrevocable letters of credits) или простые 
векселя (promissory notes) с длительной отсрочкой платежа, деноминированные в Долларах США. (Сокращение Дьжи.Эс.Эм. 
(GSM) относится к Генеральному Управляющему Продажами (General Sales Manager) Иностранной Сельскохозяйственной 
Службы при Департаменте Сельского Хозяйства США (ИСС/ДСХСША) (FOREIGN AGRICULTURAL SERVICE OF THE UNITED 
STATES DEPARTMENT OF AGRICULTURE (FAS/USDA)), действующему в его полномочиях (acting in his capacity) как Вице 
Президент Корпорации по Кредитам на Сырьё (ККС) (COMMODITY CREDIT CORPORATION (ССС)) или его назначенное лицо 
(his designee).) Данные кредитные гарантии в зависимости от типа обычно покрывают период от 180 дней до трёх лет, но 
могут быть продлены и до 10 лет. Эти программы обеспечивает Корпорация по Кредитам на Сырьё (ККС), созданная и 
действующая при Департаменте Сельского Хозяйства США, посредством предоставления гарантии оплаты (the payment 
guarantee) за определённое процентное вознаграждение от экспортёра:- (i) 0.15–0.67% от гарантированной стоимости 
экспорта продукции (the guaranteed value of exports under) по программе Дьжи.Эс.Эм.-102 (GSM-102), при этом данная 
процентная ставка может быть и переоцениваемой, но не превышающей среднюю инвестиционную ставку (average investment 
rate) самых ближайших аукционов с 52-недельными векселями Казначейства США (the most recent US Treasury 52-week bill 
auction) на тот момент времени; и (ii) 1.5–2.67% от гарантированной стоимости экспорта продукции по программе Дьжи.Эс.Эм.-
103 (GSM-103). Каждая из программ может обеспечивать гарантийное покрытие экспортируемой из США 
сельскохозяйственной и сопряжённой с ней продукции в размере по 20 миллионов Долларов каждая и при необходимости вся 
сумма может покрывать поставку только одной конкретной продукции из общего списка. Более подробная информация по 
программе Дьжи.Эс.Эм.-102 может быть найдена на вэб-сайте Иностранной Сельскохозяйственной Службы при Департаменте 
Сельского Хозяйства США по следующей ссылке в Интернете:- https://www.fas.usda.gov/programs/export-credit-guarantee-
program-gsm-102; а по программе ПГКП – https://apps.fas.usda.gov/excredits/prosubpartd.html. 
 
Чтобы воспользоваться и стать участником программ гарантий экспортных кредитов иностранные импортёры должны были 
удовлетворять определённым требованиям Американской Корпорации по Кредитам на Сырьё (ККС) и выполнять 
определённые действия, укладываемые в следующий алгоритм:- (i) Выяснить включены ли в списки покрытия ККС страна 
импортёра и соответствующий импортируемый продукт. (ii) Если такое покрытие доступно, то необходимо связаться с 
экспортёром из США, который имеет право воспользоваться программами гарантий экспортных кредитов и изъявляет 
желание продать данный продукт на приемлемых порядках и условиях. (iii) Определить какие местные банки в стране 
импортёра были одобрены ККС для участия в программах и имеют договорённости о кредитовании (credit arrangements) с 
одним или более финансовыми учреждениями в США для поддержки транзакций по этим программам; и получить в своём 
таком местном банке предварительное обязательство (preliminary commitment) для проведения запланированной транзакции 
(to handle the planned transaction). (iv) Заключить договор, не противоречащий требованиям ККС в отношении страны и 
продукта, на поставку соответствующего продукта с правомочным экспортёром из США, который после этого способен 
обратиться в ККС за гарантией оплаты (payment guarantee). (v) Договориться с местным банком, одобренным ККС для участия 
в программах, о выставлении финансовому учреждению в США безотзывного, деноминированного в Долларах аккредитива в 
пользу Американского экспортёра (to send the financial institution in the US an irrevocable, Dollar-denominated letter of credit in 
favour of the US exporter). (vi) Американский экспортёр приступит к отгрузке должного продукта только после того, как 
финансовое учреждение США подтвердит или авизует (confirms or advises) выставленный в пользу данного экспортёра 
аккредитив. (vii) Американский экспортёр передаёт гарантию ККС в данное финансовое учреждение США и предоставляет ему 
для оплаты все сопроводительные и иные документы, оформленные в соответствии с данной экспортной транзакцией, после 
чего уполномоченное финансовое учреждение (assignee financial institution) выплачивает экспортёру всю денежную сумму и 
перенаправляет требуемые документы, как того требуют порядки и условия полученного от импортёра аккредитива. (viii) Банк 
импортёра производит расчёт по данной транзакции и выдаёт импортёру все согласованные ранее документы. (ix) После 
получения продукта импортёр производит оплату местному банку на тех порядках и условиях, на которых изначально 
договорился с ним; платёж импортёра может включать основную сумму и процент (principal and interest), плюс вознаграждения 
(fees) за аккредитив, документацию, обмен иностранной валюты (foreign exchange), гарантию и любые иные вознаграждения, 
которые в таких случаях взимает обычно банк импортёра. (x) И как это положено, импортёр обеспечивает Американского 
экспортёра всей соответствующей ввозной документацией (entry documentation), оформляемой в стране импортёра. (xi) Банк 
импортёра производит оплату основной суммы и процента финансовому учреждению США в соответствии с графиком их 
совместного соглашения о финансировании (financing agreement). Казалось бы всё достаточно просто, но как и в любом деле, 
в возможности воспользоваться программами гарантий экспортных кредитов есть множество ‘подводных камней’. 
 
В настоящее время данными программами пользуются не так уж и много покупателей из стран, импортирующих Американский 
хлопок. В частности в большинстве стран бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР) вследствие 
огромного отличия в подходах к обслуживанию банками своих клиентов от общепризнанных подходов мировых банков 
использование данных программ местными импортёрами вообще не представляется возможным с точки зрения 
экономических расчётов. Учитывая, например, специфику Российской банковской системы (более похожую в этом плане на 
ростовщическую), все благие намерения США в отношении использования предлагаемых программ Дьжи.Эс.Эм.-102 и 
Дьжи.Эс.Эм.-103 сводятся к нулю. Для объяснения необходимо привести схему работы этих программ:- Российский 
покупатель Американского хлопка договаривается со своим банком, который выставляет в адрес Американского продавца 
безотзывный аккредитив с длительной отсрочкой платежа; под этот аккредитив банк продавца получает гарантию оплаты от 
Корпорации по Кредитам на Сырьё (ККС) на случай нарушения обязательств оплаты банком Российского покупателя и выдаёт 
деньги Американскому продавцу своего хлопка. С точки зрения межгосударственных финансовых взаимоотношений это 
выглядит как форма товарного кредита одного государства другому. Однако Американцы имеют весьма слабые 
представления о специфике взаимоотношений банков с клиентами, имеющей место в России. Так, для выставления 
аккредитива Российский покупатель обязан либо получить у банка кредитную линию под весьма огромную по международным 
меркам процентную ставку да ещё под залог, оценённый банком в несколько раз меньше его реальной рыночной оценочной 
стоимости, либо заморозить на своём счёте сумму, эквивалентную сумме оплаты, то есть фактически выбросить её на срок 
действия аккредитива из своего оборота, и это несмотря на отсрочку платежа, предоставляемую Американскими упомянутыми 
программами гарантии экспортных кредитов. Кроме того, Российский банк возьмёт ещё и свою немалую комиссию за 
обслуживание выставляемого аккредитива. Получается абсурдная ситуация, когда покупателю проще сделать 100% 
предоплату своими имеющимися денежными средствами, нежели добиваться от своего банка выставления аккредитива с 
отсрочкой платежа. Но обычным образом выполнить предоплату не позволит покупателю опять же государство, так как в 
соответствии с Российским законодательством покупатель может выполнить предоплату, если предоставит в банк в качестве 
гарантии депозит на сумму предоплаты до момента таможенной очистки импортной продукции в полном объёме оплаты. 



Интерес для Российских импортёров могла бы представлять на текущий момент только Программа Гарантии Кредита 
Поставщика (ПГКП), которая страхует краткосрочное финансирование открытого счёта (insures short-term, open-account 
financing). Застрахованные по такой программе кредиты играют больше на руку Российским покупателям, нежели Российским 
банкам. По программе ПГКП ККС гарантирует долю платежей, которые должен произвести импортёр (в соответствии с тем, 
что засвидетельствовано в его простом векселе (promissory note)) по краткосрочному финансированию (до 180 дней), 
оказанному экспортёром напрямую импортёру для приобретения сельскохозяйственных продуктов США (Under SCGP, CCC 
guarantees a portion of payments due from importer (as evidenced by promissory notes) under short-term financing (up to 180 days) 
that exporters have extended directly to importers for the purchase of US agricultural products). Вследствие наличия относительно 
высокого уровня риска неисполнения должного платежа доля гарантии, предоставляемой ККС по программе ПГКП, 
ограничивается лишь 65% от экспортной стоимости (export value) сельскохозяйственных продуктов и не покрывает проценты 
(with no interest coverage) по кредиту. С тем, чтобы воспользоваться этой программой, Американский экспортёр и иностранный 
покупатель должны пройти тот же путь, что и в случаях использования программ Дьжи.Эс.Эм.-102 (GSM-102) или 
Дьжи.Эс.Эм.-103 (GSM-103), с тем лишь отличием, что покупатель вместо выставления через свой банк аккредитива должен 
выписать в пользу Американского экспортёра простой вексель с длительной отсрочкой платежа, деноминированный в 
Долларах США. Экспортёр может полностью или частично (in full or in part) отчуждать договорённость об оплате (may negotiate 
an arrangement to be paid) за счёт переуступки права на выручку (by assigning the right to proceeds), которая может стать 
оплачиваемой в соответствии с гарантией ККС, финансовому учреждению США (that may become payable under CCC’s 
guarantee to a US financial institution). По этой договорённости экспортёр должен также предоставить все документы, 
требуемые финансовым учреждением, касающиеся сделки с покупателем, включая копию отчёта о вывозе (copy of the export 
report), который он должен также представить и в ККС. 
 
Традиционными текстильными промышленными центрами в США являются Южные штаты и Новая Англия, хотя Нью Йорк 
является ведущим центром оптовой торговли текстилем и готовой одеждой. Развитие этого вида индустрии неразрывно 
связано с мировыми рынками текстиля и готовой одежды. Американская текстильная промышленность в конце 1990-х 
занимала десятое место среди других отраслей экономики США и второе место среди отраслей производящих товары не 
длительного пользования. Вместе с тем, как ни одна другая отрасль, текстильная промышленность характеризуется высокой 
степенью протекционизма. В 1972 по Указу Президента был создан Комитет по Соблюдению Соглашений по Текстилю (КССТ) 
(COMMITTEE FOR THE IMPLEMENTATION OF TEXTILE AGREEMENTS (CITA)), осуществляющий контроль над исполнением 
двусторонних соглашений по текстилю. В конце 1990-х квотировалось 88% ввозимой в США готовой одежды. Не менее 
важным являлся и вопрос происхождения товара. До Июля 1996 действовало положение, согласно которому страной 
происхождения считалась страна раскроя изделия. По новым правилам, утверждённым соглашениями Уругвайского Раунда, 
страной производства стала считаться страна пошива изделия. Это создало определённые трудности для Американской 
швейной промышленности, поскольку большая часть продукции известных Американских компаний, таких как Эн Тэйло (ANN 
TAYLOR), Кэлвин Клайн (CALVIN KLEIN), Ди.Кей.Эн.Вай. (DKNY), Элэн Тчрэйси (ELLEN TRACY), Гап (GAP) и других, 
отшивалась из полуфабрикатов за пределами США – в Китае, Мексике и странах Карибского бассейна. У большинства 
конечных потребителей этой продукции создавалось впечатление дешёвой подделки, поскольку в тех странах подделки 
производились зачастую в больших объёмах. Крупнейшие Американские производители готовой одежды и владельцы 
торговых сетей организовали даже Американскую Ассоциацию Импортёров Текстиля и Одежды, одной из главных задач 
которой является защита интересов импортёров и строгий контроль над соблюдением квот. 
 
За первые несколько лет 2000-х в США обанкротились почти 80 фабрик, перерабатывающих хлопок; всего же в текстильном 
секторе закрылись 116 предприятий, при этом потеряли работу 67 000 человек. Банкротству подверглись и крупные фабрики, 
укомплектованные новейшим оборудованием. Американские аналитики сошлись во мнении, что кризис был вызван снижением 
курсов Азиатских валют на 40% в отношении к Доллару США в течение 1997–2002, что, в свою очередь, привело к снижению 
цен на пряжу и ткани на 38%. Такое серьёзное снижение уровня цен Азиатских экспортёров произошло вследствие 
санкционирования и поддержки со стороны Правительства США политики укрепления курса Доллара. И это несмотря на то, 
что текстильная промышленность США, как ни одна другая отрасль, характеризуется высокой степенью протекционизма. Так, 
например, с 1972 в соответствии с указом Президента был создан Комитет по Соблюдению Соглашений по Текстилю, и 88% 
импортируемой готовой одежды стало завозиться посредством квотирования со стороны государства. Институт Американских 
Текстильных Производителей призвал Правительство и Конгресс предпринять срочные действия по оказанию поддержки 
текстильной отрасли экономики путём предоставления Американским текстильным компаниям субсидий в виде возмещения 
налоговых платежей в течение десятилетнего периода, временных федеральных гарантий по займам, изменения 
сельскохозяйственной политики для создания возможности осуществления закупок Американского хлопкового волокна по 
более приемлемым ценам нежели для других покупателей. Кроме того, Правительству необходимо было срочно разработать 
и утвердить новые законодательные акты по предотвращению контрабанды Азиатских тканей и текстильной продукции в 
Мексику и США, нарушающей Северо-Американское Соглашение о Свободной Торговле (САССТ) (NORTH AMERICAN FREE 
TRADE AREEMENT (NAFTA)) о происхождении товаров, самому инициировать демпинговые продажи для остановки 
Азиатского демпинга пряжи и тканей, а также осуществлять время от времени выборочные проверки там, где это обосновано. 
Например, импорт текстиля и готовой одежды в США вышел на четвёртое место, обогнав при этом импорт нефти и газа. На 
макро уровне Правительство должно было отказаться от политики укрепления курса Доллара и в короткие сроки снизить курс 
до разумных пределов. Только разворот политики Правительства, разрешившей Доллару достичь небывалых высот и 
пагубного уровня, позволил бы вернуть национальную текстильную промышленность. 
 
Соединённые Штаты Америки являются членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального 
Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 01 Января 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Соединённых Штатах Америки По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1790 / 91   
712 

3 138 bales 
2 495 

11 000 bales 
86 

379 bales 
158 

697 bales 
 

1791 / 92   
949 

4 184 bales 
 

63 
277 bales 

252 
1 112 bales 

 

1792 / 93   1 423  249 1 248  



6 276 bales 1 097 bales 5 503 bales 

1793 / 94   
2 372 

10 460 bales 
 

809 
3 565 bales 

1 163 
5 127 bales 

 

1794 / 95   
3 796 

16 736 bales 
 

2 135 
9 414 bales 

1 949 
8 592 bales 

 

1795 / 96   
3 796 

16 736 bales 
 

2 770 
12 213 bales 

1 982 
8 737 bales 

 

1796 / 97   
4 745 

20 921 bales 
 

1 718 
7 577 bales 

1 664 
7 336 bales 

 

1797 / 98   
5 219 

23 013 bales 
 

4 246 
18 720 bales 

1 760 
7 761 bales 

 

1798 / 99   
7 117 

31 381 bales 
 

4 324 
19 065 bales 

1 708 
7 532 bales 

 

1799 / 00   
9 489 

41 841 bales 
3 796 

16 737 bales 
8 069 

35 580 bales 
2 012 

8 870 bales 
 

1800 / 01   
16 607 

73 222 bales 
4 270 

18 829 bales 
9 485 

41 822 bales 
1 972 

8 696 bales 
 

1801 / 02   
22 774 

100 418 bales 
 

10 834 
47 768 bales 

39 
170 bales 

 

1802 / 03   
26 096 

115 063 bales 
 

17 106 
75 424 bales 

262 
1 153 bales 

 

1803 / 04   
28 468 

125 523 bales 
 

15 891 
70 068 bales 

42 
183 bales 

 

1804 / 05   
30 840 

135 983 bales 
5 219 

23 013 bales 
17 413 

76 780 bales 
103 

456 bales 
 

1805 / 06   
33 213 

146 444 bales 
 

16 174 
71 315 bales 

218 
961 bales 

 

1806 / 07   
37 958 

167 364 bales 
 

29 005 
127 889 bales 

337 
1 485 bales 

 

1807 / 08   
37 958 

167 364 bales 
 

4 822 
21 261 bales 

1 428 
6 297 bales 

 

1808 / 09   
35 585 

156 904 bales 
 

23 129 
101 981 bales 

363 
1 601 bales 

 

1809 / 00   
38 906 

171 548 bales 
7 592 

33 473 bales 
42 303 

186 523 bales 
127 

560 bales 
 

1810 / 11   
40 330 

177 824 bales 
8 066 

35 565 bales 
28 149 

124 116 bales 
98 

431 bales 
 

1811 / 12   
37 958 

167 364 bales 
 

13 103 
57 775 bales 

203 
897 bales 

 

1812 / 13   
35 585 

156 904 bales 
 

8 668 
38 220 bales 

711 
3 133 bales 

 

1813 / 14   
35 585 

156 904 bales 
 

8 042 
35 458 bales 

23 
101 bales 

 

1814 / 15   
33 213 

146 444 bales 
11 743 

51 778 bales 
37 648 

165 997 bales 
60 

266 bales 
 

1815 / 16   
47 447 

209 205 bales 
 

37 171 
163 894 bales 

10 
44 bales 

 

1816 / 17   
58 834 

259 414 bales 
 

38 850 
171 299 bales 

465 
2 048 bales 

 

1817 / 18   
61 681 

271 967 bales 
 

41 944 
184 942 bales 

700 
3 086 bales 

 

1818 / 19   
59 309 

261 506 bales 
 

39 915 
175 994 bales 

1 010 
4 454 bales 

 

1819 / 20   
79 236 

349 372 bales 
 

57 996 
255 720 bales 

1 037 
4 571 bales 

 

1820 / 21   
75 915 

334 728 bales 
22 680 

100 000 bales 
56 651 

249 787 bales 
97 

427 bales 
 

1821 / 22   
85 404 

376 569 bales 
 

65 623 
289 350 bales 

45 
196 bales 

 

1822 / 23   
99 639 

439 331 bales 
 

78 800 
347 447 bales 

25 
110 bales 

 

1823 / 24   
87 777 

387 029 bales 
 

65 031 
286 739 bales 

211 
932 bales 

 

1824 / 25   
102 011 

449 791 bales 
 

80 036 
352 900 bales 

6 
26 bales 

 

1825 / 26   
120 990 

533 473 bales 
 

92 776 
409 071 bales 

18 
79 bales 

 

1826 / 27   
166 064 

732 218 bales 
23 481 

103 535 bales 
133 497 

588 620 bales 
17 

74 bales 
 

1827 / 28   
128 107 

564 854 bales 
19 168 

84 516 bales 
95 522 

421 181 bales 
135 

597 bales 
 

1828 / 29   
154 202 

679 916 bales 
19 230 

84 788 bales 
120 128 

529 674 bales 
9 

40 bales 
 

1829 / 30   
173 181 

763 598 bales 
20 349 

89 723 bales 
135 379 

596 918 bales 
86 

378 bales 
 

1830 / 31   
166 064 

732 218 bales 
29 469 

129 938 bales 
125 636 

553 960 bales 
5 

22 bales 
 

1831 / 32   
182 670 

805 439 bales 
29 687 

130 895 bales 
146 154 

644 430 bales 
5 

22 bales 
 

1832 / 33   
185 043 

815 900 bales 
32 285 

142 352 bales 
147 281 

649 397 bales 
16 

69 bales 
 

1833 / 34   
211 139 

930 962 bales 
33 829 

149 159 bales 
174 505 

769 436 bales 
70 

308 bales 
 



1834 / 35   
218 256 

962 343 bales 
37 767 

166 523 bales 
175 703 

774 718 bales 
357 

1 574 bales 
 

1835 / 36   
240 817 

1 061 821 bales 
41 896 

184 731 bales 
192 156 

847 263 bales 
97 

427 bales 
 

1836 / 37   
256 056 

1 129 016 bales 
40 018 

176 449 bales 
201 491 

888 423 bales 
116 

510 bales 
 

1837 / 38   
323 952 

1 428 384 bales 
44 248 

195 100 bales 
270 319 

1 191 905 bales 
81 

355 bales 
 

1838 / 39   
247 884 

1 092 980 bales 
50 289 

221 738 bales 
187 617 

827 248 bales 
72 

319 bales 
 

1839 / 40   
375 058 

1 653 722 bales 
53 643 

236 525 bales 
337 446 

1 487 882 bales 
67 

297 bales 
 

1840 / 41   
305 639 

1 347 640 bales 
55 575 

245 045 bales 
240 496 

1 060 408 bales 
274 

1 210 bales 
 

1841 / 42   
317 125 

1 398 282 bales 
50 453 

222 461 bales 
265 223 

1 169 434 bales 
24 

107 bales 
 

1842 / 43   
461 639 

2 035 481 bales 
63 094 

278 196 bales 
359 380 

1 584 594 bales 
416 

1 835 bales 
 

1843 / 44   
396 907 

1 750 060 bales 
67 783 

298 872 bales 
301 019 

1 327 267 bales 
117 

517 bales 
 

1844 / 45   
471 489 

2 078 910 bales 
76 596 

337 730 bales 
395 943 

1 745 812 bales 
154 

680 bales 
 

1845 / 46   
409 619 

1 806 110 bales 
82 410 

363 365 bales 
248 368 

1 095 116 bales 
88 

386 bales 
 

1846 / 47   
363 727 

1 603 763 bales 
87 524 

385 916 bales 
239 143 

1 054 440 bales 
28 

122 bales 
 

1847 / 48   
482 720 

2 128 433 bales 
121 886 

537 427 bales 
369 348 

1 628 549 bales 
127 

558 bales 
 

1848 / 49   
593 079 

2 615 031 bales 
132 910 

586 032 bales 
465 659 

2 053 204 bales 
5 

22 bales 
 

1849 / 50   
447 984 

1 975 274 bales 
130 523 

575 506 bales 
288 204 

1 270 763 bales 
110 

485 bales 
 

1850 / 51   
484 455 

2 136 083 bales 
95 850 

422 626 bales 
420 587 

1 854 474 bales 
75 

330 bales 
 

1851 / 52   
634 868 

2 799 290 bales 
140 039 

617 468 bales 
495 881 

2 186 461 bales 
116 

512 bales 
 

1852 / 53   
709 948 

3 130 338 bales 
167 028 

736 468 bales 
504 200 

2 223 141 bales 
323 

1 423 bales 
 

1853 / 54   
627 362 

2 766 194 bales 
150 412 

663 204 bales 
448 073 

1 975 666 bales 
259 

1 141 bales 
 

1854 / 55   
614 182 

2 708 082 bales 
145 465 

641 391 bales 
457 413 

2 016 849 bales 
1 004 

4 425 bales 
 

1855 / 56   
730 461 

3 220 782 bales 
165 898 

731 484 bales 
612 999 

2 702 863 bales 
521 

2 295 bales 
 

1856 / 57   
651 739 

2 873 680 bales 
172 731 

761 614 bales 
475 493 

2 096 565 bales 
381 

1 678 bales 
 

1857 / 58   
683 113 

3 012 016 bales 
124 898 

550 708 bales 
507 399 

2 237 248 bales 
 
 

 

1858 / 59   
852 361 

3 758 273 bales 
196 743 

867 489 bales 
628 891 

2 772 937 bales 
 
 

 

1859 / 60   
977 410 

4 309 642 bales 
191 736 

845 410 bales 
801 809 

3 535 373 bales 
 
 

 

1860 / 61   
871 218 

3 841 416 bales 
190 957 

841 975 bales 
139 487 

615 032 bales 
 
 

 

1861 / 62   
1 018 447 

4 490 586 bales 
83 739 

369 226 bales 
2 297 

10 129 bales 
14 000 

61 731 bales 
 

1862 / 63   
362 115 

1 596 653 bales 
65 181 

287 397 bales 
5 164 

22 770 bales 
15 353 

67 695 bales 
 

1863 / 64   
101 845 

449 059 bales 
49 791 

219 540 bales 
5 440 

23 988 bales 
11 885 

52 405 bales 
 

1864 / 65   
67 896 

299 372 bales 
78 081 

344 278 bales 
4 035 

17 789 bales 
15 603 

68 798 bales 
 

1865 / 66   
474 833 

2 093 658 bales 
139 375 

614 540 bales 
295 095 

1 301 146 bales 
2 341 

10 322 bales 
 

1866 / 67 
3 102 320 

7 666 000 ac h 
136 

121.50 lb/ac 
441 816 

1 948 077 bales 
162 218 

715 258 bales 
317 899 

1 401 697 bales 
235 

1 035 bales 
 

1867 / 68 
3 182 449 

7 864 000 ac h 
160 

142.60 lb/ac 
531 975 

2 345 610 bales 
191 426 

844 044 bales 
340 819 

1 502 756 bales 
78 

345 bales 
 

1868 / 69 
2 821 873 

6 973 000 ac h 
169 

150.70 lb/ac 
498 530 

2 198 141 bales 
195 154 

860 481 bales 
294 937 

1 300 449 bales 
424 

1 870 bales 
 

1869 / 70 
3 136 718 

7 751 000 ac h 
174 

155.40 lb/ac 
546 487 

2 409 597 bales 
180 669 

796 616 bales 
450 804 

1 987 708 bales 
686 

3 026 bales 
 

1870 / 71 
3 738 486 

9 238 000 ac h 
233 

208.20 lb/ac 
912 747 

4 024 527 bales 
232 825 

1 026 583 bales 
662 870 

2 922 757 bales 
409 

1 802 bales 
 

1871 / 72 
3 352 821 

8 285 000 ac h 
178 

159.00 lb/ac 
625 178 

2 756 564 bales 
260 074 

1 146 730 bales 
413 888 

1 824 937 bales 
1 446 

6 374 bales 
 

1872 / 73 
3 876 888 

9 580 000 ac h 
204 

182.30 lb/ac 
828 017 

3 650 932 bales 
253 034 

1 115 691 bales 
560 320 

2 470 590 bales 
2 272 

10 016 bales 
 

1873 / 74 
4 450 733 

10 998 000 ac h 
189 

168.30 lb/ac 
878 551 

3 873 750 bales 
275 115 

1 213 052 bales 
608 410 

2 682 631 bales 
803 

3 541 bales 
 

1874 / 75 
4 351 585 

10 753 000 ac h 
176 

157.00 lb/ac 
800 199 

3 528 276 bales 
249 059 

1 098 163 bales 
567 924 

2 504 118 bales 
858 

3 784 bales 
 

1875 / 76 4 592 373 203 975 862 284 791 688 927 1 020  



11 348 000 ac h 181.20 lb/ac 4 302 818 bales 1 255 712 bales 3 037 650 bales 4 498 bales 

1876 / 77 
4 753 842 

11 747 000 ac h 
188 

167.60 lb/ac 
934 034 

4 118 390 bales 
298 121 

1 314 489 bales 
643 969 

2 839 418 bales 
1 096 

4 832 bales 
 

1877 / 78 
5 101 467 

12 606 000 ac h 
191 

170.40 lb/ac 
1 019 272 

4 494 224 bales 
330 820 

1 458 667 bales 
725 166 

3 197 439 bales 
1 144 

5 046 bales 
 

1878 / 79 
5 479 039 

13 539 000 ac h 
188 

167.50 lb/ac 
1 076 165 

4 745 078 bales 
330 502 

1 457 266 bales 
746 197 

3 290 167 bales 
1 145 

5 049 bales 
 

1879 / 80 
5 857 420 

14 474 000 ac h 
202 

180.50 lb/ac 
1 239 755 

5 466 387 bales 
340 350 

1 500 688 bales 
848 841 

3 742 752 bales 
1 719 

7 578 bales 
 

1880 / 81 
6 443 000 

15 921 000 ac h 
214 

190.90 lb/ac 
1 441 742 

6 356 998 bales 
423 184 

1 865 922 bales 
1 010 035 

4 453 495 bales 
1 235 

5 447 bales 
 

1881 / 82 
6 670 433 

16 483 000 ac h 
167 

149.00 lb/ac 
1 164 926 

5 136 447 bales 
419 450 

1 849 457 bales 
765 782 

3 376 521 bales 
740 

3 261 bales 
 

1882 / 83 
6 328 474 

15 638 000 ac h 
234 

208.90 lb/ac 
1 549 797 

6 833 442 bales 
462 301 

2 038 400 bales 
1 041 296 

4 591 331 bales 
1 070 

4 716 bales 
 

1883 / 84 
6 594 353 

16 295 000 ac h 
182 

162.00 lb/ac 
1 252 359 

5 521 963 bales 
411 377 

1 813 865 bales 
846 713 

3 733 369 bales 
2 551 

11 247 bales 
 

1884 / 85 
6 818 548 

16 849 000 ac h 
174 

155.10 lb/ac 
1 242 263 

5 477 448 bales 
382 629 

1 687 108 bales 
858 042 

3 783 319 bales 
1 620 

7 144 bales 
 

1885 / 86 
7 252 776 

17 922 000 ac h 
190 

169.90 lb/ac 
1 444 541 

6 369 341 bales 
475 066 

2 094 682 bales 
952 691 

4 200 651 bales 
1 876 

8 270 bales 
 

1886 / 87 
7 434 075 

18 370 000 ac h 
184 

164.30 lb/ac 
1 432 117 

6 314 561 bales 
464 861 

2 049 687 bales 
975 573 

4 301 542 bales 
1 713 

7 552 bales 
 

1887 / 88 
7 605 257 

18 793 000 ac h 
196 

175.10 lb/ac 
1 561 415 

6 884 667 bales 
500 154 

2 205 302 bales 
1 024 949 

4 519 254 bales 
2 718 

11 983 bales 
 

1888 / 89 
7 899 464 

19 520 000 ac h 
190 

169.50 lb/ac 
1 570 285 

6 923 775 bales 
523 729 

2 309 250 bales 
1 072 789 

4 730 192 bales 
3 466 

15 284 bales 
 

1889 / 90 
8 171 008 

20 191 000 ac h 
198 

176.90 lb/ac 
1 694 736 

7 472 511 bales 
571 165 

2 518 409 bales 
1 117 860 

4 928 921 bales 
4 158 

18 334 bales 
 

1890 / 91 
8 472 903 

20 937 000 ac h 
219 

195.50 lb/ac 
1 941 848 

8 562 089 bales 
590 688 

2 604 491 bales 
1 326 806 

5 850 219 bales 
10 337 

45 580 bales 
 

1891 / 92 
8 701 955 

21 503 000 ac h 
223 

198.70 lb/ac 
2 027 753 

8 940 867 bales 
645 632 

2 846 753 bales 
1 337 371 

5 896 800 bales 
14 604 

64 394 bales 
 

1892 / 93 
7 636 013 

18 869 000 ac h 
189 

168.70 lb/ac 
1 510 079 

6 658 313 bales 
547 911 

2 415 875 bales 
1 017 237 

4 485 251 bales 
19 444 

85 735 bales 
 

1893 / 94 
8 197 312 

20 256 000 ac h 
197 

175.30 lb/ac 
1 685 787 

7 433 056 bales 
521 693 

2 300 276 bales 
1 203 673 

5 307 295 bales 
13 473 

59 405 bales 
 

1894 / 95 
8 856 950 

21 886 000 ac h 
246 

219.00 lb/ac 
2 273 751 

10 025 534 bales 
676 683 

2 983 665 bales 
1 578 811 

6 961 372 bales 
22 543 

99 399 bales 
 

1895 / 96 
8 028 558 

19 839 000 ac h 
193 

172.20 lb/ac 
1 620 859 

7 146 772 bales 
566 929 

2 499 731 bales 
1 079 890 

4 761 505 bales 
25 401 

112 001 bales 
 

1896 / 97 
9 400 847 

23 230 000 ac h 
196 

175.20 lb/ac 
1 931 313 

8 515 640 bales 
644 417 

2 841 394 bales 
1 388 905 

6 124 026 bales 
26 016 

114 712 bales 
 

1897 / 98 
10 170 155 

25 131 000 ac h 
234 

209.00 lb/ac 
2 491 363 

10 985 040 bales 
787 526 

3 472 398 bales 
1 771 511 

7 811 031 bales 
23 996 

105 802 bales 
 

1898 / 99 
10 001 806 

24 715 000 ac h 
250 

223.10 lb/ac 
2 593 496 

11 435 368 bales 
832 817 

3 672 097 bales 
1 729 665 

7 626 525 bales 
23 411 

103 223 bales 
 

1899 / 00 
9 778 419 

24 163 000 ac h 
207 

185.00 lb/ac 
2 119 497 

9 345 391 bales 
836 254 

3 687 253 bales 
1 398 792 

6 167 623 bales 
30 567 

134 778 bales 
 

1900 / 01 
10 071 007 

24 886 000 ac h 
218 

194.70 lb/ac 
2 295 862 

10 123 027 bales 
817 263 

3 603 516 bales 
1 543 703 

6 806 572 bales 
26 447 

116 610 bales 
 

1901 / 02 
10 946 747 

27 050 000 ac h 
189 

168.20 lb/ac 
2 156 772 

9 509 745 bales 
925 393 

4 080 287 bales 
1 558 160 

6 870 313 bales 
43 109 

190 080 bales 
 

1902 / 03 
11 153 541 

27 561 000 ac h 
207 

184.70 lb/ac 
2 411 056 

10 630 945 bales 
949 612 

4 187 076 bales 
1 567 956 

6 913 506 bales 
33 818 

149 113 bales 
 

1903 / 04 
11 234 883 

27 762 000 ac h 
190 

169.90 lb/ac 
2 234 197 

9 851 129 bales 
902 777 

3 980 567 bales 
1 413 774 

6 233 682 bales 
22 747 

100 298 bales 
 

1904 / 05 
12 171 730 

30 077 000 ac h 
240 

213.70 lb/ac 
3 047 687 

13 438 012 bales 
1 025 846 

4 523 208 bales 
2 054 181 

9 057 397 bales 
29 525 

130 182 bales 
 

1905 / 06 
11 231 241 

27 753 000 ac h 
204 

182.30 lb/ac 
2 398 372 

10 575 017 bales 
1 106 190 

4 877 465 bales 
1 582 014 

6 975 494 bales 
30 269 

133 464 bales 
 

1906 / 07 
12 708 748 

31 404 000 ac h 
227 

202.30 lb/ac 
3 010 447 

13 273 809 bales 
1 128 128 

4 974 199 bales 
2 001 528 

8 825 236 bales 
45 979 

202 733 bales 
 

1907 / 08 
12 435 585 

30 729 000 ac h 
194 

172.90 lb/ac 
2 519 064 

11 107 179 bales 
1 019 001 

4 493 028 bales 
1 764 361 

7 779 508 bales 
31 949 

140 869 bales 
 

1908 / 09 
12 582 081 

31 091 000 ac h 
228 

203.80 lb/ac 
3 003 187 

13 241 799 bales 
1 179 104 

5 198 963 bales 
2 016 154 

8 889 724 bales 
37 524 

165 451 bales 
 

1909 / 10 
12 846 341 

31 744 000 ac p 
175 

156.50 lb/ac 
2 269 080 

10 004 940 bales 
1 079 405 

4 759 364 bales 
1 472 324 

6 491 843 bales 
34 336 

151 395 bales 
 

1910 / 11 
13 144 190 

32 480 000 ac p 
198 

176.20 lb/ac 
2 632 788 

11 608 616 bales 
1 068 918 

4 713 126 bales 
1 820 263 

8 025 991 bales 
52 433 

231 191 bales 
 

1911 / 12 
14 420 568 

35 634 000 ac p 
241 

215.00 lb/ac 
3 559 042 

15 692 701 bales 
1 224 700 

5 400 005 bales 
2 422 483 

10 681 332 bales 
51 997 

229 268 bales 
 

1912 / 13 
13 435 159 

33 199 000 ac p 
226 

201.40 lb/ac 
3 107 881 

13 703 421 bales 
1 330 710 

5 867 431 bales 
2 086 318 

9 199 093 bales 
51 133 

225 460 bales 
 

1913 / 14 
14 455 776 

35 721 000 ac p 
216 

192.30 lb/ac 
3 210 634 

14 156 486 bales 
1 347 805 

5 942 808 bales 
2 099 230 

9 256 028 bales 
60 248 

265 646 bales 
 

1914 / 15 
14 648 406 

36 197 000 ac p 
243 

216.40 lb/ac 
3 659 338 

16 134 930 bales 
1 380 584 

6 087 338 bales 
2 025 573 

8 931 253 bales 
82 462 

363 595 bales 
317 783 

1 401 185 bales 

1915 / 16 
12 360 718 

30 544 000 ac p 
200 

178.50 lb/ac 
2 538 260 

11 191 820 bales 
1 661 643 

7 326 598 bales 
1 452 854 

6 405 993 bales 
95 480 

420 995 bales 
370 187 

1 632 245 bales 

1916 / 17 
13 750 004 

33 977 000 ac p 
186 

165.60 lb/ac 
2 596 798 

11 449 930 bales 
1 751 172 

7 721 354 bales 
1 352 539 

5 963 682 bales 
65 428 

288 486 bales 
340 629 

1 501 916 bales 



1917 / 18 
13 380 526 

33 064 000 ac p 
188 

167.40 lb/ac 
2 563 333 

11 302 375 bales 
1 713 487 

7 555 191 bales 
1 040 313 

4 587 000 bales 
49 301 

217 381 bales 
332 307 

1 465 223 bales 

1918 / 19 
14 618 459 

36 123 000 ac p 
184 

164.10 lb/ac 
2 725 634 

12 018 000 bales 
    

1919 / 20 
13 991 197 

34 573 000 ac p 
186 

165.90 lb/ac 
2 587 969 

11 411 000 bales 
    

1920 / 21 
14 516 883 

35 872 000 ac p 
209 

186.70 lb/ac 
2 924 000 

13 429 000 bales 
    

1921 / 22 
12 025 639 

29 716 000 ac p 
149 

132.50 lb/ac 
1 730 000 

7 945 000 bales 
    

1922 / 23 
13 021 165 

32 176 000 ac p 
167 

148.80 lb/ac 
2 124 000 

9 755 000 bales 
    

1923 / 24 
14 973 369 

37 000 000 ac p 
153 

136.40 lb/ac 
2 208 000 

10 140 000 bales 
    

1924 / 25 
16 466 659 

40 690 000 ac p 
185 

165.00 lb/ac 
2 968 000 

13 630 000 bales 
    

1925 / 26 
18 602 590 

45 968 000 ac p 
195 

173.50 lb/ac 
3 506 000 

16 105 000 bales 
    

1926 / 27 
18 550 385 

45 839 000 ac p 
216 

192.90 lb/ac 
3 914 000 

17 978 000 bales 
 2 379 000 83 000  

1927 / 28 
15 973 347 

39 471 000 ac p 
181 

161.70 lb/ac 
2 821 000 

12 956 000 bales 
 1 642 000 70 000  

1928 / 29 
17 699 736 

43 737 000 ac p 
183 

163.30 lb/ac 
3 152 000 

14 477 000 bales 
 1 751 000 96 000  

1929 / 30 
17 987 467 

44 448 000 ac p 
184 

164.20 lb/ac 
3 228 000 

14 825 000 bales 
 1 457 000 80 000  

1930 / 31 
17 534 624 

43 329 000 ac p 
176 

157.10 lb/ac 
3 033 000 

13 932 000 bales 
 1 472 000 22 000  

1931 / 32 
15 827 255 

39 110 000 ac p 
237 

211.50 lb/ac 
3 722 000 

17 097 000 bales 
 1 896 000 23 000  

1932 / 33 
14 768 598 

36 494 000 ac p 
195 

173.50 lb/ac 
2 831 000 

13 003 000 bales 
 1 833 000 27 000  

1933 / 34 
16 287 788 

40 248 000 ac p 
238 

212.70 lb/ac 
2 841 000 

13 047 000 bales 
 1 640 000 30 000  

1934 / 35 
11 274 542 

27 860 000 ac p 
192 

171.60 lb/ac 
2 098 000 

9 636 000 bales 
 1 045 000 23 000  

1935 / 36 
11 356 693 

28 063 000 ac p 
208 

185.10 lb/ac 
2 316 000 

10 638 000 bales 
1 383 000 1 300 000 34 000  

1936 / 37 
12 394 307 

30 627 000 ac p 
224 

199.40 lb/ac 
2 700 000 

12 399 000 bales 
1 731 000 1 184 000 54 000  

1937 / 38 
13 795 734 

34 090 000 ac p 
303 

269.90 lb/ac 
4 125 000 

18 946 000 bales 
1 251 000 1 219 000 34 000  

1938 / 39 
10 124 425 

25 018 000 ac p 
264 

235.80 lb/ac 
2 600 000 

11 943 000 bales 
1 493 000 724 000 29 000  

1939 / 40 
9 988 856 

24 683 000 ac p 
267 

237.90 lb/ac 
2 573 000 

11 817 000 bales 
1 695 000 1 342 000 35 000  

1940 / 41 
9 656 000 

24 871 000 ac p 
283 

252.50 lb/ac 
2 736 000 

12 566 000 bales 
2 117 000 256 000 42 000 2 649 000 

1941 / 42 
8 999 000 

23 130 000 ac p 
260 

231.90 lb/ac 
2 339 000 

10 744 000 bales 
2 432 000 253 000 60 000 2 317 000 

1942 / 43 
9 147 000 

23 302 000 ac p 
305 

272.40 lb/ac 
2 791 000 

12 817 000 bales 
2 417 000 326 000 39 000 2 320 000 

1943 / 44 
8 745 000 

21 900 000 ac p 
284 

254.00 lb/ac 
2 488 000 

11 427 000 bales 
2 165 000 250 000 29 000 2 339 000 

1944 / 45 
7 939 000 

20 221 000 ac p 
335 

299.40 lb/ac 
2 663 000 

12 230 000 bales 
2 083 000 416 000 42 000 2 431 000 

1945 / 46 
6 892 000 

18 092 000 ac p 
285 

254.10 lb/ac 
1 963 000 

9 015 000 bales 
1 995 000 801 000 76 000 1 595 000 

1946 / 47 
7 116 000 

18 638 000 ac p 
264 

235.70 lb/ac 
1 881 000 

8 640 000 bales 
2 183 000 796 000 62 000 551 000 

1947 / 48 
8 632 000 

21 786 000 ac p 
299 

266.60 lb/ac 
2 582 000 

11 860 000 bales 
2 037 000 441 000 53 000 671 000 

1948 / 49 
9 272 000 

23 576 000 ac p 
349 

311.30 lb/ac 
3 239 000 

14 877 000 bales 
1 697 000 1 080 000 38 000 1 151 000 

1949 / 50 
11 104 000 

28 283 000 ac p 
316 

282.00 lb/ac 
3 511 000 

16 128 000 bales 
1 927 000 1 307 000 55 000 1 491 000 

1950 / 51 7 221 000 302 2 180 000 2 288 000 932 000 41 000 496 000 

1951 / 52 10 906 000 302 3 298 000 2 002 000 1 243 000 17 000 607 000 

1952 / 53 10 490 000 314 3 296 000 2 060 000 693 000 42 000 1 220 000 

1953 / 54 9 851 000 363 3 579 000 1 867 000 852 000 32 000 2 118 000 

1954 / 55 7 791 000 382 2 977 000 1 925 000 781 000 33 000 2 440 000 

1955 / 56 6 851 000 467 3 200 000 2 005 000 505 000 30 000 3 163 000 

1956 / 57 6 319 000 458 2 894 000 1 874 000 1 724 000 30 000 2 465 000 

1957 / 58 5 487 000 434 2 384 000 1 742 000 1 297 000 31 000 1 902 000 

1958 / 59 4 795 000 522 2 503 000 1 895 000 630 000 30 000 1 934 000 

1959 / 60 6 118 000 517 3 163 000 1 963 000 1 609 000 30 000 1 646 000 

1960 / 61 6 195 000 500 3 100 000 1 819 000 1 493 000 28 000 1 536 000 

1961 / 62 6 327 000 492 3 110 000 1 963 000 1 101 000 33 000 1 676 000 

1962 / 63 6 301 000 512 3 228 000 1 847 000 747 000 30 000 2 425 000 

1963 / 64 5 752 000 579 3 330 000 1 893 000 1 257 000 29 000 2 689 000 

1964 / 65 5 689 000 580 3 297 000 2 016 000 913 000 26 000 3 102 000 

1965 / 66 5 510 000 590 3 252 000 2 089 000 661 000 26 000 3 707 000 



1966 / 67 3 866 000 538 2 081 000 2 084 000 1 052 000 23 000 2 688 000 

1967 / 68 3 236 000 501 1 621 000 1 976 000 949 000 32 000 1 433 000 

1968 / 69 4 112 000 578 2 379 000 1 814 000 615 000 15 000 1 425 000 

1969 / 70 4 474 000 486 2 175 000 1 767 000 627 000 11 000 1 272 000 

1970 / 71 4 514 000 492 2 219 000 1 786 000 848 000 8 000 915 000 

1971 / 72 4 643 000 491 2 281 000 1 798 000 737 000 16 000 709 000 

1972 / 73 5 255 000 568 2 984 000 1 691 000 1 156 000 7 000 919 000 

1973 / 74 4 844 000 583 2 825 000 1 627 000 1 333 000 10 000 829 000 

1974 / 75 5 086 000 494 2 513 000 1 276 000 855 000 7 000 1 243 000 

1975 / 76 3 560 000 508 1 808 000 1 578 000 721 000 20 000 801 000 

1976 / 77 4 417 000 522 2 304 000 1 453 000 1 042 000 8 000 637 000 

1977 / 78 5 372 000 583 3 133 000 1 411 000 1 194 000 1 000 1 164 000 

1978 / 79 5 018 000 471 2 364 000 1 383 000 1 346 000 1 000 862 000 

1979 / 80 5 193 000 613 3 185 000 1 416 000 2 009 000 1 000 653 000 

1980 / 81 5 348 000 453 2 422 000 1 283 000 1 290 000 6 000 581 000 

1981 / 82 5 601 000 608 3 406 000 1 146 000 1 430 000 6 000 1 444 000 

1982 / 83 3 939 000 661 2 605 000 1 200 000 1 134 000 4 000 1 728 000 

1983 / 84 2 973 000 569 1 692 000 1 289 000 1 477 000 3 000 604 000 

1984 / 85 4 200 000 673 2 826 000 1 206 000 1 353 000 5 000 893 000 

1985 / 86 4 140 000 706 2 924 000 1 396 000 427 000 7 000 2 035 000 

1986 / 87 3 427 000 618 2 119 000 1 622 000 1 455 000 1 000 1 094 000 

1987 / 88 4 059 000 792 3 214 000 1 658 000 1 433 000 0 1 256 000 

1988 / 89 4 835 000 694 3 355 000 1 694 000 1 339 000 1 000 1 544 000 

1989 / 90 3 860 000 688 2 655 000 1 907 000 1 675 000 0 653 000 

1990 / 91 4 748 000 711 3 376 000 1 885 000 1 697 000 1 000 510 000 

1991 / 92 5 245 000 731 3 835 000 2 093 000 1 447 000 3 000 807 000 

1992 / 93 4 501 000 784 3 531 000 2 232 000 1 132 000 0 1 015 000 

1993 / 94 5 173 000 679 3 513 000 2 268 000 1 494 000 1 000 768 000 

1994 / 95 5 391 000 794 4 281 000 2 438 000 2 047 000 4 000 577 000 

1995 / 96 6 478 000 602 3 897 000 2 318 000 1 671 000 89 000 568 000 

1996 / 97 5 216 000 791 4 124 000 2 422 000 1 495 000 88 000 865 000 

1997 / 98 5 425 000 754 4 092 000 2 471 000 1 633 000 3 000 846 000 

1998 / 99 4 324 000 701 3 030 000 2 265 000 936 000 96 000 858 000 

1999 / 00 5 433 000 680 3 694 000 2 219 000 1 470 000 21 000 852 000 

2000 / 01 5 282 000 708 3 742 000 1 929 000 1 467 000 3 000 1 306 000 

2001 / 02 5 596 000 790 4 420 000 1 676 000 2 395 000 5 000 1 622 000 

2002 / 03 5 025 000 746 3 747 000 1 583 000 2 591 000 15 000 1 172 000 

2003 / 04 4 858 000 818 3 975 000 1 364 000 2 995 000 10 000 751 000 

2004 / 05 5 284 000 958 5 062 000 1 457 000 3 143 000 6 000 1 196 000 

2005 / 06 5 586 000 931 5 201 000 1 278 000 3 821 000 6 000 1 321 000 

2006 / 07 5 152 000 912 4 700 000 1 074 000 2 821 000 4 000 2 064 000 

2007 / 08 4 245 000 985 4 182 000 998 000 2 968 000 3 000 2 188 000 

2008 / 09 3 063 000 911 2 790 000 771 000 2 887 000  1 380 000 

2009 / 10 3 047 000 871 2 654 000 773 000 2 621 000  642 000 

2010 / 11 4 330 000 910 3 942 000 849 000 3 130 000 2 000 566 000 

2011 / 12 3 829 000 886 3 391 000 718 000 2 550 000 4 000 729 000 

2012 / 13 3 773 000 999 3 770 000 762 000 2 836 000 2 000 827 000 

2013 / 14 3 053 000 921 2 811 000 773 000 2 293 000 3 000 512 000 

2014 / 15 3 783 000 939 3 553 000 778 000 2 449 000 3 000 795 000 

2015 / 16 3 268 000 859 2 806 000 751 000 1 993 000 7 000 827 000 

2016 / 17 3 848 000 972 3 738 000 708 000 3 248 000 2 000 599 000 

2017 / 18 4 492 000 1 014 4 555 000 768 000 3 450 000 1 000 936 000 

2018 / 19 4 043 000 989 3 999 000 628 000 3 365 000 1 000 826 000 

2019 / 20 4 700 000 923 4 336 000 468 000 3 381 000 1 000 1 314 000 

2020 / 21 3 521 000 909 3 201 000 501 000 3 389 000 1 000 626 000 

2021 / 22 3 345 000 909 3 041 000 526 000 2 716 000 1 000 426 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; United States Department of Agriculture – National Agricultural Statistics Service; and United States Department of 
Commerce – Bureau of the Census. 
Notes:- ac h = harvested acres; ac p = planted acres; 1 acre (ac) = 0.404 685 64 hectare (ha); 1 hectare (ha) = 2.471 053 8 acres (ac); 1 pound (lb) = 0.453 592 37 kilogram 
(kg); 1 kilogram (kg) = 2.204 623 pounds (lb); 1 pound per acre (lb/ac) = 1.120 851 309 kilogram per hectare (kg/ha); 1 kilogram per hectare (kg/ha) = 0.892 179 pounds per 
acre (lb/ac); US Cotton bales are 480-pound net weight bales from 1969 to date; prior to 1969, in 500-pound gross weight bales; from 1790 to 1890 US Cotton running bales, 
counting round as half bales (225-pound and more heavy up to 480-pound bales, net weight) (in the table only equivalent 500-pound bales, gross weight). 
 
Стоить также отметить, что в США исходящие кипы (running bales) с хлопковым волокном не всегда были 480-фунтовыми (или 
217.7 килограммов) по нетто весу (net weight), например, с начала возделывания Хлопчатника в США (около 1733 в Штате 
Южная Каролина (State of South Carolina)) в коммерческих целях вырабатывавшееся волокно поставлялось в мешках (bags) 
весом 150 фунтов (или 68 кг), с 1790 по 1799 формировавшиеся кипы весили лишь 225 фунтов (или 102.1 кг), затем вес кип 
стал постепенно повышаться, находясь в диапазоне от 228 до 298 фунтов (или 103.4–135.2 кг) до 1824, с 1825 вес кип 
перевалил отметку 312 фунтов (или 141.5 кг) и к 1841 повысился до 397 фунтов (или 180.1 кг), затем опять последовало 
неравномерное повышение, достигнув даже веса 477 фунтов (или 216.4 кг) в 1860, но снизившись и утвердившись на уровне в 
445 фунтов (или 201.9 кг) вплоть до 1878, кипы с хлопковым волокном набрали нынешний вес – в среднем 480 фунтов (или 
217.7 кг) – только с 1888. В этой связи может возникать путаница в оценке статистических данных за те года. Однако, в 
приведённой выше таблице данные по тоннажу были высчитаны по количеству кип, исходя из того, что власти США в своих 
поздних отчётах, в том числе за самый ранний период, стали указывать и количество кип с меньшим весом и одновременно 
количество кип, эквивалентных сначала 500 фунтам (или 226.8 кг) брутто веса (gross weight), а с 1969 – 480 фунтам (или 217.7 
кг) нетто веса. Кроме того, начало и конец хлопковых сезонов в США в разное время также отличались друг от друга, 
например, с 1790 по 1842 они начинались с 01 Октября текущего года и заканчивались 30 Сентября следующего года, с 1843 
по 1866 – с 01 Июля текущего года по 30 Июня следующего года, с 1867 по 1913 – с 01 Сентября текущего года по 31 Августа 
следующего года и лишь с 1914 они приобрели нынешние значения – с 01 Августа текущего года по 31 Июля следующего. 
Впрочем, в XX веке несколько раз менялся и базовый сорт хлопкового волокна, например, с 1946 по 1955 это был сорт, 



определявшийся как Сорт 31 (Grade 31), Штапелёк 30 (Staple 30); с 1956 по 1972 – сорт, определявшийся как Сорт 31 (Grade 
31), Штапелёк 32 (Staple 32); а с 1973 и по сей день – сорт, определявшийся как Сорт 41 (Grade 41), Штапелёк 34 (Staple 34). 
Именно по таким данным о качестве определялся сорт, лежащий в основе фьючерсного контракта на Хлопок № 2

ЗО
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 futures contract), котируемого в Нью Йорке на бирже хлопка. 
 
UNITED STATES 
THE UNITED STATES OF AMERICA (officially) 

ISO Code:-  US/USA/840 
Territory:-   9 809 431 km

2
 (3 787 425 sq. miles) 

Population:-  323 025 000 (January 01, 2016) 
Capital: -  Washington 
National Currency:- Dollar (ISO Code: USD/840), USD1=100Cents 
 Notes:-  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, using is restricted for 500, 1000, 5000, 10000, 1000000 Dollars. 
 Coins:-  1 (Penny), 5 (Nickel), 10 (Dime), 25 (Quarter), 50 (Half Dollar) Cents. 
Language:-  English is the official language. Spanish is also spoken. 
Electricity:-  110/120V 60c AC. Flat 2-pin plugs are in use. Grounded 3-pin plugs are also widely used. 
National Holidays:- January 01 – New Year’s Day, variable (second Monday in January) – Martin Luther King Jr Day, variable 
(third Monday in February) – President Day (Washington’s Birthday Holiday), variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, 
variable (last Monday in May) – Memorial Day, July 04 – Independence Day, variable (first Monday in September) – Labor Day, 
variable (second Monday in October) – Columbus Day, November 11 – Veterans Day, variable (fourth Thursday in November) – 
Thanksgiving Day, December 24 – Christmas Eve, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:-  http://www.usa.gov, www.whitehouse.gov 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AKTRIN – TEXTILE INFORMATION CENTER 
164 S Main Street, Radio Building, 
PO Box 898, 
High Point, NC 27261 USA 
Tel.: +1-336-8418535 
Fax: +1-336-8415435 
http://www.aktrin.com 
E-mail: aktrin@aktrin.com 

 
ALEXANDER INTERNATIONAL 
HEADQUARTERS 
PO Box 30209, 
Memphis, TN 38130 USA 
Tel.: +1-901-3677400, 3679400 
Fax: +1-901-3704288 
http://www.malloryalexander.com 
E-mail: themallorygroup@mallorygroup.com 
— , 
Dallas, TX USA 
Tel.: +1-972-5224740 
Fax: +1-972- 
http://www.malloryalexander.com 
E-mail:  
— , 
Laredo, TX USA 
Tel.: +1-956-7170674 
Fax: +1-956- 
http://www.malloryalexander.com 
E-mail:  
— , 
Los Angeles, CA USA 
Tel.: +1-310-6809115 
Fax: +1-310- 
http://www.malloryalexander.com 
E-mail:  
 
AMERICAN APPAREL & FOOTWEAR ASSOCIATION (AAFA) 
1601 North Kent St., Suite 1200, 
Arlington, VA 22209 USA 
Tel.: +1-703-5241864 
Toll Free: +1-800-5202262 
Fax: +1-703-5226741 
http://www.wewear.org 
E-mail: selmore@wewear.org 
 
THE AMERICAN COTTON SHIPPERS ASSOCIATION 
HEADQUARTERS 
88 Union Avenue, Suite 1204, 
PO Box 3366, 

Memphis, TN 38173 USA 
Tel.: +1-901-5241811, 5252272 
Fax: +1-901-5278303 
http://www.acsa-cotton.org 
E-mail: bmay@acsa-cotton.org 
— 1701 K Street, NW, Suite 200, 
Washington, DC 20006 USA 
Tel.: +1-202-2967116 
Fax: +1-202-6595322 
http://www.acsa-cotton.org 
E-mail: acsagillen@aol.com 
 
AMERICAN FIBER MANUFACTURERS ASSOCIATION, INC. 
(AFMA) 
3033 Wilson Boulevard, Suite 700, 
Arlington, VA 22201 USA 
Tel.: +1-703-8750432 
Fax: +1-703-8750907 
http://www.fibersource.com, www.afma.org 
E-mail: afma@afma.org 
 
AMERICAN INSTITUTE OF MARINE UNDERWRITERS (AIMU) 
14 Wall Street, Suite 820, 
New York, NY 10005 USA 
Tel.: +1-212-2330550 
Fax: +1-212-2275102 
http://www.aimu.org 
E-mail: aimu@aimu.org 
 
AMERICAN INTERNATIONAL GROUP, INC. (AIG) 
HEADQUARTERS 
70 Pine Street, Department A, 
New York, NY 10270 USA 
Tel.: +1-212-7707000 
Fax: +1-212-2489078 
http://www.aigcorporate.com 
E-mail:  
– Domestic Brokerage Group Customer Care Center 
501 Carr Road, 
Wilmington, DE 19809 USA 
Tel.: +1-302-7615466 
 +1-877-5738957 (Claim Service, 24Hrs, 7 days a week), 8742912 
Fax: +1-888-2551811 
http://www.aig.com, www.aigdirect.com 
E-mail: info@aig.com, robert.eckert@aig.com 
 
AMERICAN TEXTILE MANUFACTURERS INSTITUTE (ATMI) 
1130 Connecticut Avenue, Suite 1200, NW, 



Washington, DC 20036-3954 USA 
Tel.: +1-202-8620500, 8620572 
Fax: +1-202-8620537, 8620570 
http://www.atmi.org 
E-mail: bmartin@atmi.org 
 
THE ASSOCIATION OF AVERAGE ADJUSTERS OF THE 
UNITED STATES AND CANADA, INC. 
126 Midwood Avenue, 
Farmingdale, NY 11735-5835 USA 
Tel.: +1-516-7530546 
Fax: +1-516-7530546 
http://www.usaverageadjusters.org 
E-mail: averageadjusters@aol.com 
 
ASTM INTERNATIONAL 
(American Society for Testing and Materials) 
100 Barr Harbor Drive, 
PO Box C700, 
West Conshohocken, PA 19428-2959 USA 
Tel.: +1-610-8329500, 8329578 (Technical Support), 8329585 
Toll Free:- +1-877-9092786 (USA & Canada) 
Fax: +1-610-8329555 
https://www.astm.org 
E-mail: service@astm.org 
 
BAYER CROPSCIENCE AG 
c/o CERTIFIED FIBERMAX COTTON 
3223 S Loop 289, Suite 325, 
Lubbock, TX 79423 USA 
Tel.: +1-806- 
Toll Free: +1-866-9922937 
Fax: +1-806- 
http://www.certifiedfibermax.com, www.bayercropscience.com 
E-mail: brent.crossland@bayercropscience.com 
 
BOBBIN INTERNATIONAL, INC. 
1110 Shop Road, 
PO Box 1986, 
Columbia, SC 29202 USA 
Tel.: +1-803-7717500, 7717900 
Fax: +1-803-7991461 
http:// 
E-mail:  
 
CARGO CONTROL USA 
419 N 10

th
 Street, 

La Porte, TX 77571 USA 
Tel.: +1-713-4714829 
Fax: +1-713-4719439 
http://www.carcon.com 
E-mail: 
 
CENTRALIA MARINE UNDERWRITERS, INC. 
PO Box 772779, 
Memphis, TN 38117 USA 
Tel.: +1-901-6844500 
Fax: +1-901-6823358 
http://www.centraliains.com 
E-mail: centralia@centraliains.com 
 
CHAMBER OF COMMERCE OF THE UNITED STATES 
1615 H Street, NW, 
Washington, DC 20062-2000 USA 
Tel.: +1-202-4635460, 4635467, 6596000 
Fax: +1-202-4633114, 4635836 
http://www.uschamber.org 
E-mail: chambers@uschamber.com 
 
COTTON COUNCIL INTERNATIONAL 
1521 New Hampshire Avenue, NW, 

Washington, DC 20036 USA 
Tel.: +1-202-7457805 
Fax: +1-202-4834040 
http://www.cotton.org 
E-mail: cottonusa@cotton.org 
 
AMERICAN DORNIER MACHINERY CORP. 
PO Box 668865, 
Charlotte, NC 28266 USA 
Tel.: +1-704-3946192 
Fax: +1-704-3992018 
http://www.lindauerdornier.com 
E-mail: webmaster@lindauerdornier.com 
 
DOW AGROSCIENCES, LLC 
9330 Zionsville Road, 
Indianapolis, IN 46268-1054 USA 
Tel.: +1-317-3373000 
Toll Free: +1-800-2583033 
Fax: +1-317- 
http://www.dowagro.com 
E-mail:  
 
HAZERA SEEDS, INC. 
2250 East Imperial Highway, Suite 200, 
El Segundo, CA 90245 USA 
Tel.: +1-310-6486752 
Fax: +1-310-6486753 
http://www.hazerainc.com 
E-mail: office@hazerainc.com 
 
ICE FUTURES US, INC. 
One North End Avenue, 13

th
 Floor, 

New York, NY 10282 USA 
Tel.: +1-212-7484000, 7484094, 7484096 
Toll Free: +1-800-4334348 
Fax: +1-212-7484000, 7484100 
http://www.theice.com/cotton 
E-mail: icefuturesus@theice.com, softs@theice.com 
– COMMODITIES OPERATIONS DEPARTMENT 
56 East 52

nd
 Street, 40

th
 Floor, 

New York, NY 10055 USA 
Tel.: +1-212-2018886, 2018895, 7484110, 7484206 
Fax: +1-212-2018883, 7853955 
 +1-888-4521953 
E-mail: commoditiesoperations@theice.com, certcotton@theice.com, 

valerie.colaizzo@theice.com 
 
INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC) 
1629 K Street, NW, Suite 702, 
Washington, DC 20006 USA 
Tel.: +1-202-2921685, 4636660 
Fax: +1-202-4636950 
http://www.icac.org 
E-mail: secretariat@icac.org, andrei@icac.org 
 
INTERNATIONAL COTTON INSTITUTE 
c/o RHODES COLLEGE 
2000 North Parkway, 
Memphis, TN 38112 USA 
Tel.: +1-901-8433964, 8433965 
Fax: +1-901-8433947 
http://www.rhodes.edu/cotton 
E-mail: hury@rhodes.edu 
 
INTERNATIONAL FEDERATION OF INSPECTION AGENCIES 
AMERICAS COMMITTEE, INC. 
3942 North Upland Street, 
Arlington, VA 22207 USA 
Tel.: +1-703-5339539 
Fax: +1-703-5331612 
http://www.ifia-ac.org 



E-mail: info@ifia-ac.org 
 
INTERNATIONAL TEXTILE AND APPAREL ASSOCIATION 
6060 Sunrise Vista Drive, Suite 1300, 
Citrus Heights, CA 95610 USA 
Tel.: +1-916- 
Fax: +1-916- 
http://www.itaaonline.org 
E-mail: info@itaaonline.org 
— PO Box 70687, 
Knoxville, TN 37938-0687 USA 
Tel.: +1-865-9921535 
Fax: +1-865- 
http://www.itaaonline.org 
E-mail: info@itaaonline.org, executivedirector@itaaonline.org 
 
INTERNATIONAL TEXTILE CENTER 
1001 East Loop 289, 
PO Box 45019, 
Lubbock, TX 79409-5019 USA 
Tel.: +1-806-7473790 
Fax: +1-806-7473796 
http://www.depts.ttu.edu/itc 
E-mail: itc@ttu.edu 
 
THE LUBBOCK COTTON EXCHANGE 
1517 Texas Avenue, 
Lubbock, TX 79401 USA 
Tel.: +1-806-7634646, 7638647 
Fax: +1-806-7634646, 7638647 
http://www.texasintlcottonschool.com 
E-mail: lcecotton@aol.com 
 
MAERSK, INC. 
— 3200 Windy Hill Road, Suite 1040 West, 
Atlanta, GA 30339-5609 USA 
Tel.: +1-404-9554060 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-404-9539670 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 401 E Pratt Street, Suite 500, 
Baltimore, MD 21202 USA 
Tel.: +1-443-3320500 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-443-3320927 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 4828 Parkway Plaza Building, Suite 285, 
Charlotte, NC 28217 USA 
Tel.: +1-704-3571090 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-704-3571096 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 51 Haddonfield Road, Suite 335, 
Cherry Hill, NJ 08002 USA 
Tel.: +1-609-6658600 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-609-6656336 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Beachcliff Executive Center, 1340 Deport Street, Suite 205, 
Cleveland, OH 44116 USA 
Tel.: +1-216-333526 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-216-3339105 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 44 Old Ridgebury Road, 
Danbury, CT 06810 USA 
Tel.: +1-203-7987200 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-203-7982689 

http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 4940 Viking Drive, Suite 364, 
Edina, MN USA 
Tel.: +1-612-8931525 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-612-8931996 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 211 Granview Drive, Suite 218, 
Ft. Mitchel, KY 41017 USA 
Tel.: +1-606-3414161 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-606-3414682 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 2424 Wilcrest, Suite 210, 
Houston, TX 77042-2753 USA 
Tel.: +1-713-2685200 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-713-2685256/7 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 600 East Los Colinas Boulevard, Suite 1330, 
Irving, TX 75039 USA 
Tel.: +1-214-4013400 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-214-8694206 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 4811 Beach Boulevard, The Scott Building, Suite 404, 
Jacksonville, FL 32207 USA 
Tel.: +1-850-3963259 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-850-3965986 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 17187 North Laurel Park, Suite 339, 
Livonia, MI 48152 USA 
Tel.: +1-313-9531230 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-313-9532634 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— One World Trade Center, Suite 1240, 
Long Beach, CA 90831-1240 USA 
Tel.: +1-310-5907961 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-310-4953942 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Giralda Farms, Madison Avenue, 
PO Box 880, 
Madison, NJ 07940-0880 USA 
Tel.: +1-973-5145000 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-973-5145410 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 6077 Primacy Park, Suite 338, 
Memphis, TN 38119 USA 
Tel.: +1-901-7630771 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-901-7630957 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Heritage Plaza, 
111 Veterans Boulevard, Suite 401, 
Metairie, LA 70005 USA 
Tel.: +1-504-8329811 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-504-8313573 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Lennar Corporate Center, 790 NW 107 Avenue, Suite 400, 



Miami, FL 33172 USA 
Tel.: +1-305-2206660 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-305-2207065 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Anchor Center, Suite 200, 546 Long Point Road, 
Mt. Pleasant, SC 29465 USA 
Tel.: +1-803-8812700 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-803-8492662 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 3737 Stewarts Lane, Suite A, 
Nashville, TN 37218 USA 
Tel.: +1-615-2591518 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-615-2591715 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 195 Broadway, Suite 2002, 
New York, NY 10007 USA 
Tel.: +1-212-2276611 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-212-2278672 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— World Trade Center, 101 West Main Street, Suite 6000, 
Norfolk, VA 23510-1619 USA 
Tel.: +1-804-6274504 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-804-6228536 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 1301 W 22

nd
 Street, Suite 410, 

Oak Brook, IL 60521 USA 
Tel.: +1-708-5746600 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-708-5740083 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 4550 W 109

th
 Street, Suite 303, 

Overland Park, KS 66211 USA 
Tel.: +1-913-4695270 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-913-4695427 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 1 World Trade Center, 121 SW Salmon, Suite 1120, 
Portland, OR 97204 USA 
Tel.: +1-503-2210092 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-503-2239619 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 45 Wells Street, 
Rochester, NY 14611 USA 
Tel.: +1-716-5295230 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-716-5295233 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 3838 Camino Del Rio Nort, Suite 256, 
San Diego, CA 92108 USA 
Tel.: +1-619-2805800 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-619-2805877 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 221 Main Street, Suite 1450, 
San Francisco, CA 94105 USA 
Tel.: +1-415-9957200 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-415-9957249 
http://www.maersksealand.com 

E-mail: 
— Two North Lincoln Street, 
PO Box 9707, 
Savannah, GA 31412 USA 
Tel.: +1-912-23843 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-912-2385183 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 601 Union Street, Suite 3300, 
Seattle, WA 98101 USA 
Tel.: +1-206-4611200 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-206-4611239 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 734 Westport Plaza, Suite 256, 
St. Louis, MO 63146 USA 
Tel.: +1-314-5767055 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-314-5763022 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 929 Port Of Tacoma Road, Pier 3, 
Tacoma, WA 98421 USA 
Tel.: +1-206-5938750 
Toll Free: +1-800-3218807 
Fax: +1-206-5938758 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 1715 N West Shore Boulevard, Suite 290, 
Tampa, FL 33607 USA 
Tel.: +1-813-2821900 
Toll Free: +1-800-3218807 
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ТАДЖИКИСТАН 

 
Республика Таджикистан расположена на Юго-Востоке Средней Азии и граничит с Афганистаном, Китаем, Кыргызстаном и 
Узбекистаном. По своему административному делению Таджикистан состоит из Горно-Бадахшанской Автономной Области, 
Согдийской и Хатлонской Областей, а также Городов и Районов Республиканского Подчинения. Страна располагает 



уникальными по своим объёмам и разновидностям запасами минеральных и сырьевых ресурсов, включая газ, золото, 
каменную соль, нефть, ртуть, свинец, серебро, сурьму, уголь, цинк и другие. Кроме того, Таджикистан считается богатой 
страной по своему гидроэнергетическому потенциалу, занимая восьмое место в мире. Среди отраслей экономики ведущее 
место занимают цветная металлургия, гидроэнергетика, сельское хозяйство, связь и телекоммуникации, горнорудная, лёгкая, 
пищевая и химическая промышленность. 
 
Таджикская Советская Социалистическая Республика (ТаджССР) была образована в качестве Союзной Республики в составе 
бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР) 16 Октября 1929, сразу после выхода Таджикской АССР из 
состава Узбекской ССР. Свою государственную независимость Республика Таджикистан обрела 09 Сентября 1991. 
 
Во времена СССР Таджикская ССР, особенно по окончании Второй Мировой Войны являлась республикой, постоянно 
выполнявшей планы по производству хлопка. Кроме того, урожайность Хлопчатника была самой высокой в сравнении с 
урожайностью Хлопчатника в других хлопкосеющих республиках Советского Союза. 
 
Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника в ТаджССР в 1950-е приводятся следующие показатели:- 1950/51 – 
посевные площади под Хлопчатником составляли 126 000 гектаров (га) (или 5.44% от всех посевных площадей под 
Хлопчатником в СССР), 1951/52 – 137 400 га (или 5.05%), в 1952/53 – 145 300 га (или 5.13%), 1953/54 – 145 700 га (или 7.76%), 
1954/55 – 154 100 га (или 7.00%), в 1955/56 – 161 800 га (или 7.36%) и 1956/57 – 164 900 га (или 7.98%). Что же касается 
регионов возделывания Хлопчатника в ТаджССР в эти годы, то ситуация с посевными площадями под этой культурой 
выглядела следующим образом:- (i) Районы Республиканского Подчинения – 1950/51 – 100 800 га, 1951/52 – 109 800 га, 
1952/53 – 115 400 га, 1953/54 – 114 100 га, 1954/55 – 120 200 га, 1955/56 – 126 000 га, 1956/57 – 127 600 га; (ii) Ленинабадская 
Область – 1950/51 – 25 200 га, 1951/52 – 27 600 га, 1952/53 – 29 900 га, 1953/54 – 31 600 га, 1954/55 – 33 900 га, 1955/56 – 
35 800 га, 1956/57 – 37 300 га. Следует также упомянуть, что практически вся посевная площадь под Хлопчатником 
находилась в ТаджССР в ведении колхозов, а не совхозов. 
 
Республика Таджикистан является преимущественно аграрной страной. Общая площадь сельскохозяйственных угодий в 
начале 1990-х превышала 4 300 000 гектаров (га). Свыше 660 000 га пахотных земель орошалось. Земледелие приносило 
свыше 65% валовой продукции всего сельскохозяйственного сектора экономики. Основной статьёй Таджикского экспорта был 
и остаётся хлопок. Хлопкоробы производят как средневолокнистый, так и длинноволокнистый хлопок. Несмотря на 
Гражданскую Войну в Таджикистане, начавшуюся в начале 1990-х и длившуюся с переменным затишьем практически до 
Января 1999, качество хлопковой продукции в стране оставалось на сравнительно высоком уровне. Война велась между 
Народным Фронтом (правительственные войска, основу которых составляли выходцы из Вилояти Хатлон) и Объединённой 
Таджикской Оппозицией (ОТО) (основу которой составляли выходцы из Каратегинской Долины, а также городов Гарм и Ромит, 
расположенные в столичном административном регионе центрального Таджикистана). Ещё во времена бывшего Советского 
Союза в Таджикистане действовало следующее негласное разделение полномочий:- Северный Ленинабад (ныне Худжанд) 
‘правил’, Кулоб ‘охранял’, а Гарм (ныне Рашт) ‘плясал’. Когда после развала СССР коммунистическая власть в лице первого 
секретаря, выходца из более развитого и лояльного Москве Ленинабада, была свергнута, за власть бросились сражаться две 
долины Юга республики – Гармцы (Каратегинская Долина) и Кулобцы (Вилояти Хатлон). По своей сути эта война была войной 
криминала за собственность. За пять лет активных боевых действий в этой войне погибло свыше 150 000 человек. В 1997 
руководителям России – Президенту Борису Ельцину и тогдашнему Премьер-Министру Евгению Примакову, при активном 
участии Ирана, удалось усадить Президента Таджикистана Эмомали Рахмонова за стол переговоров с воюющей оппозицией. 
После подписания мирного договора оппозиция постепенно стала разоружаться и вливаться в действующие органы власти. 
Отдельные банды продолжали воевать до 2000 года. Согласно мирному соглашению оппозиция получила 30% от всех постов 
власти как в политике, так и в экономике. Но реальная стабильность пришла только лишь с усилением авторитарных амбиций 
Президента Таджикистана. Президент производил ротацию кадров как среди оппозиционеров, так и среди своих 
приближённых, которых зачастую сталкивали лбами, далее выводили на второстепенные никчёмные роли, а затем и вовсе 
увольняли либо арестовывали. База поддержки бывших полевых командиров за несколько лет нового тысячелетия растаяла 
как дым, а сами командиры, кто не попал в тюрьму, всерьёз занялись бизнесом. Все эти события отразились и на хлопковой 
индустрии Таджикистана. Так, с начала 1990-х производство хлопкового волокна в Таджикистане сокращалось, но с сезона 
1997/98 спад прекратился и начался небольшой постепенный рост производства. Большая часть всей хлопковой продукции 
республики экспортируется. Из-за отсутствия необходимых денежных средств в 1990-е практически были прекращены работы 
по селекции новых сортов Хлопчатника. Это, в свою очередь, привело к ухудшению качественных характеристик Таджикского 
хлопкового волокна, считавшегося самым лучшим среди других стран Средней Азии. 
 
За годы своей независимости (после развала СССР в 1991) в Таджикистане ни разу не были выполнены казалось бы вполне 
реальные планы по сбору хлопка-сырца. Некоторые специалисты объясняли сей факт следующими причинами:- (i) 
неправильное проведение реформы бывших совхозов и колхозов в дехканские (фермерские) хозяйства, многим из которых 
земля досталась вместе со старыми долгами, накопленными вследствие неуплаты налогов на заре независимости 
республики. Были допущены грубые ошибки и при разделе имущества ликвидируемых совхозов, колхозов и других 
предприятий, созданных во времена СССР. Позже налоговые органы наложили арест на основные средства созданных 
фермерских хозяйств. В основном это коснулось сельскохозяйственной техники, которую налоговики реализовывали ‘за 
копейки’ с целью покрытия долгов фермеров. В конечном итоге многие фермерские хозяйства лишились своих пахатных 
тракторов, сеялок, культиваторов, оборудования для опрыскивания ядохимикатами и другой техники для выполнения 
агротехнических мероприятий, в связи с чем они проводились несвоевременно и некачественно. (ii) Оставшаяся у фермерских 
хозяйств техника была старой, а на покупку новой у них не было средств. Отсутствие необходимых и свободных денежных 
средств вынуждало фермеров брать в долг втридорога под закупку запчастей и других товарно-материальных ценностей, 
включая горючесмазочные материалы (ГСМ), минеральные удобрения и ядохимикаты, а также на оплату труда, что в 
конечном итоге загоняло их в долгосрочную долговую яму к инвесторам. С 1997 фермеры стали заключать форвардные 
договоры с инвесторами, по которым фермеры получали, когда им это было необходимо, финансовые средства, а взамен 
должны были предоставить хлопковое волокно по оговариваемым заранее ценам и объёме. В большинстве случаев 
исполнение заключённых договоров срывалось самими фермерами, не желавшими поставлять хлопковое волокно по 
оговорённой цене и в соответсвующем объёме, и с каждым годом находить новых инвесторов стало всё сложнее и сложнее. 
Никто не хотел расставаться со своими средствами за ‘просто так получилось’. (iii) Обнищание населения вследствие низких 
зарплат привело к его миграции. Мужчины стали уезжать на заработки в Россию. Этот факт привёл к тому, что в Таджикистане 
стала наблюдаться острая нехватка в поливальщиках и в конечном итоге к малому и нерегулярному поливу Хлопчатника. (iv) 



Из-за отсуствия постоянной и планомерной должной работы в области семеноводства Хлопчатника в республике стала 
наблюдаться нехватка высококачественных посевных семян, что в конечном итоге приводит к вырождению ранее выведенных 
селекционных сортов Хлопчатника. Между тем две трети сельского населения Таджикистана занимаются хлопководством. 
Некоторые дехкане (фермеры) стали переходить на другие сельскохозяйственные культуры, например, на зерновые, овощи и 
фрукты, но если для переработки хлопка-сырца в республике имеется достаточное количество хлопкоперерабатывающих 
заводов (по данным на Январь 2007 – до 55 штук общей мощностью до 1 500 000 тонн хлопка-сырца в сезон), то для 
переработки других сельскохозяйственных культур такие возможности крайне ограничены. Кроме того, остро встаёт вопрос с 
наличием рабочих мест, например, по данным Министерства Сельского Хозяйства Таджикистана на один гектар Хлопчатника 
может приходиться два человека, а на десять гектаров Пшеницы – всего один человек. 
 
До 1995 в Таджикистане торговля хлопком находилась под строгим контролем государства, разрешение на экспорт 
выдавалось только правительством. Определённая либерализация торговли произошла в 1996, что позволило 
производителям хлопка, помимо продажи государственным закупочным организациям, официально продавать часть своей 
продукции частным компаниям. Государственное регулирование хлопковой отрасли Таджикской экономики было окончательно 
упразднено в начале 1999, когда предприятие ТОЧИКИСТОН ПАХТАИ (бывший ТАДЖИКГЛАВХЛОПКОПРОМ) преобразовали 
в обычную торговую компанию КОТТОН СЕРВИС. К этому времени большинство хлопкозаводов находилось на стадии 
банкротства, и в результате сложившейся ситуации Правительство республики приняло решение продать их 
заинтересованным покупателям. В середине Апреля 1999 6 хлопкозаводов были выставлены на аукцион для продажи, а 
оставшиеся 22 хлопкозавода были выставлены в тендер 12 Июня 1999. В ходе проводимых несколько раз торгов на основе 
тендера все хлопкоочистительные заводы были проданы Таджикским и иностранным компаниям. После проведённой 
правительством демонополизации хлопкового рынка хлопкоробы получили право самостоятельно распоряжаться собранным 
урожаем – продавать его внутри страны или за её пределы. А в начале 2000-х для привлечения инвестиций в сельское 
хозяйство в Таджикистане разрешили долгосрочную аренду земли. Получив необходимую финансовую поддержку от 
иностранных инвесторов, ряд фермерских хозяйств стал, кроме всего прочего, сам заниматься селекционными разработками 
с тем, чтобы избежать вырождения селекционных сортов Хлопчатника, находящихся у них в возделывании. 
 
Начиная с Осени 1998 в Таджикистане была развернута активная кампания по заключению так называемых ‘фьючерсных’, а 
по сути и более правильно – срочных форвардных договоров (во времена СССР они назывались договорами контрактации), 
ведущую роль в которой играли Швейцарские и Австрийские компании, спонсировавшие фермеров. Фермеры охотно шли на 
бартерные операции с ГСМ (поступавшими, в основном, из Узбекистана), удобрениями и сельскохозяйственной техникой. 
Такое финансирование являлось крайне рискованным и как доказательство тому – неприятности у одной весьма известной 
крупной международной торговой компании на 50 000 000 Долларов США в сезон 1998/99 и 20 000 000 Долларов США в сезон 
1999/00, причём последняя сумма пошла в оплату форвардного договора под выкручивание рук обещанием погасить 
задолженность по предыдущему сезону. Но погасить сложившуюся задолженность удалось лишь после подключения 
покупателем своего правительства, когда Таджикистану потребовалось получить государственный кредит у банков страны 
покупателя. И это, к сожалению, не было единственным случаем. Середина 1990-х характеризовалась целой серией 
неисполнений договоров Таджикскими экспортёрами, хотя они получали оплату за предлагаемый ими хлопок. Например, 
Таджикская компания КОК-ЖАЛ обманула своих покупателей из Кыргызстана, являющихся кроме всего прочего единоверцами 
– мусульманами, а по Корану обман мусульманина мусульманином является более серьёзным преступлением, чем обычный 
обман. В результате представители Кыргызской компании попали у себя в стране под суд за то, что отправили деньги за товар 
и при этом ничего не получили взамен. Или вот ещё один, но уже более свежий пример, характеризующий отсутствие в 
Таджикистане взаимоуважающих и предсказуемых деловых и этичных отношений с иностранными инвесторами или 
партнёрами. На сей раз это коснулось Российской компании ОК РУСАЛ (UC RUSAL), подписавшей в Октябре 2004 с 
Таджикским руководством соглашение о сотрудничестве и вложившей в последующие несколько лет в ТЭО и другие 
мероприятия по достройке Рогунской Гидроэлектростанции (ГЭС) (начатой ещё в 1970-е и замороженной с развалом СССР) 
порядка 50–70 миллионов Долларов США. Россияне отказались идти на поводу и исполнять прихоти Таджикских чиновников, 
создавая более высокую плотину ГЭС. Поначалу они даже убедили в этом руководство Таджикистана. Однако, Таджики не 
оставили своих планов, с помощью которых можно было бы оказывать политическое и экономическое давление на соседний 
Узбекистан с помощью регулирования стока реки, уходящей из Таджикистана в соседнюю республику. В Октябре 2006 
чиновники Таджикского Правительства впервые заговорили о своём недовольстве по отношению к Российской компании, а 
уже в Декабре того же года подписали договор с Норвежской компанией HYDRO ALUMINIUM, которая фактически согласилась 
участвовать в закулисных политических играх Таджикского Правительства. А в конце Августа 2007 руководство Таджикистана 
объявило об одностороннем прекращении сотрудничества с Российской компанией по достройке Рогунской ГЭС, а также 
расширению алюминиевого завода ТадАЗ (переименнованного вскоре в Таджикскую Алюминиевую Компанию (ТАЛКО)) и 
постройки ещё одного алюминиевого завода. В целом же это соглашение предусматривало инвестирование приблизительно 
1.5 миллиардов Долларов США со стороны Российской компании. Вот такие фокусы встречались в экономике и политике 
Таджикистана. Кстати, из-за непризнания нужд соседей – Узбекистана в воде для орошения, поступавшей из рек Амударьи и 
Сырдарьи, уходящих из Таджикистана к соседям, Узбекистан объявил Таджикистану негласную экономическую блокаду. 
Дошло даже до того, что Узбекистан прекратил подачу природного газа в Таджикистан и в частности на нужды компании 
ТАЛКО. Узбекистан покрывал более 95% потребности газа Таджикистана. ТАЛКО была вынуждена перейти на угольное 
топливо в результате чего объёмы выпуска алюминия сократились почти в два раза. Даже такие действия не образумили 
амбиций руководства Таджикистана. 
 
В попытках предотвращения ситуаций, связанных с обманом фермерами и другими структурами своих инвесторов, в 
Таджикистане была утверждена новая система согласования документов на вывоз хлопкового волокна за пределы страны. 
Конечно, эта система не позволяла оперативно решать какие-то вопросы, но по крайней мере иностранные инвесторы, 
вкладывавшие свои денежные средства в фермерские хозяйства по форвардным договорам (которые почему-то в 
Таджикистане по-прежнему назывались фьючерсными, хотя фьючерсные договоры – это договоры, обращаемые на сырьевых 
фьючерсных биржах), могли быть хотя бы чуточку спокойны в том, что их деньги не пропали бы вовсе, как это зачастую 
встречалось до того момента. Но кроме проблем с оформлением документации достаточно часто возникали и проблемы с 
поставкой или отгрузкой уже оплаченного хлопкового волокна из-за несвоевременного получения вагонов под загрузку. 
Таджикские экспедиторы обычно мотивировали возникновение такой проблемы якобы непредоставлением кодов под 
транспортировку хлопка по железным дорогам сопредельных государств. В целом же при контрактации с Таджикскими 
экспортёрами хлопка практически на всех этапах исполнения договора Таджикской стороной проявляются те или иные 
проблемы, зачастую возникающие из ничего, но которые очень быстро и легко решаются, если дать Таджикам неучтённые 



деньги. Попросту говоря, взятку. Исходя из многочисленной практики работы компаний из разных стран мира по закупке в 
Таджикистане хлопкового волокна, начиная с конца 1990-х и по настоящее время, ставка взятки, или так называемой 
тюбетейки, составляла от 20 до 40 Долларов США с каждой тонны договора. 
 
Хлопковое волокно реализуется фермерами и торговыми компаниями, выступающими в качестве давальцев на 
хлопкоочистительных заводах, через БИРЖАИ ПАХТАИ ЧУМХУРИИ ТОЧИКИСТОН (Таджикская Республиканская Биржа 
Хлопка). С сезона 1999/00 на хлопковое волокно был адаптирован Узбекский стандарт Уз РСТ 604-93 (внутри стран СНГ – 
ГОСТ 3279-95), позднее O’z DSt 604:2001. Но, несмотря на адаптацию Узбекского стандарта, Таджикистан не применяет 
надбавок и скидок для классов засорённости, предусмотренных в Узбекистане, а использует свои процентные ставки при 
решении вопросов о надбавках и скидках. За базовый сорт для средневолокнистого хлопка в Таджикистане принят Четвёртый 
Тип, Второй Сорт; для Первого Сорта предусмотрена надбавка +4%, для Третьего Сорта скидка –6%, для Четвёртого Сорта 
скидка –10% и для Пятого Сорта скидка –20% от цены базового сорта. Эти надбавки и скидки действуют также и для сортов 
длинноволокнистого хлопка. Биржа определяет экспортные цены на условии FOB (11 пунктов назначения) для Таджикского 
средневолокнистого и длинноволокнистого хлопка с использованием методики расчёта отпускных цен, утверждаемой 
Министерством Экономики и Торговли и Министерством Сельского Хозяйства Республики Таджикистан. В качестве основы 
для определения цен на различные сорта средневолокнистого хлопка используется котировка Ливерпулской компании Котлук 
Лимитид (COTLOOK LIMITED) для Узбекской составляющей Индекса А (Uzbekistan Middling 1-3/32”), а для длинноволокнистого 
хлопка – котировка той же компании, но для Central Asian Grade 1, 39/40 mm (при отсутствии котировки используется 
номинальное значение). Как уже упоминалось, экспортные цены определяются для условия поставки FOB; однако, учитывая 
те пункты назначения и условия поставки, не предусматривающие оплаты перевалки груза в порту, будет правильнее 
указывать цены на условиях DDU порты Бендер Аббас (Иран) / Батуми (Грузия) / Ильичевск (Украина) / Новороссийск (Россия) 
/ Рига (Латвия) и DAF железнодорожные станции пограничных переходов Брест (Беларусь) / Дружба (Казахстан) / Рени 
(Молдова) / Чоп (Украина); под обобщённым названием Рига объединены Латвийские пункты назначения – железнодорожные 
станции Зиемельблазма, Рига-Краста и Сауриеши, выделяемые Таджикской биржей в качестве самостоятельных пунктов. Для 
перечисленных условий поставки цены на различные сорта средневолокнистого и тонковолокнистого хлопка определяются по 
формуле:-  Экспортная Цена = Котировка х 22.046 2 + процентная ставка надбавки или – скидки по сортности – 4.5% – 60 
USD/T, где:- Котировка – соответствующая Ливерпулская котировка в центах за фунт, 22.046 2 – переводной коэффициент для 
пересчёта Американских Центов за фунт в Американские Доллары за тонну, 4.5% от получившейся котировки с учётом 
сортности – суммарная процентная ставка, состоящая из предполагаемых 1.5% – комиссионные агента, 1% – ставка 
страхования и 2% – прибыль торговца, 60 USD/Т – фиксированная стоимость фрахта (усреднённое значение транспортных 
расходов в Американских Долларах за тонну) для поставки хлопка из указанных пунктов до портов Северной Европы. Для 
урожая 2008/09 правительство изменило некоторые цифровые показатели, включаемые в формулу расчёта экспортной цены. 
В частности, изменилась совокупная процентная ставка, в которую включаются комиссионные агента, ставка страхования и 
прибыль торговца, с 4.5% на 3.5%. Независимо от страны назначения (СНГ или дальнее зарубежье) в стоимость хлопкового 
волокна до 01 Января 2002 включался налог с продаж и при экспорте его включали в стоимость в соответствии с принятыми 
Президентом страны решениями о взимании этого налога с экспортных продаж хлопкового волокна и алюминия. Начиная с 
1998, ставка этого налога снижалась с 25% до 10% в 2002. А с 01 Января 2002 в соответствии с пунктом 8 Закона о 
Государственном Бюджете Республики Таджикистан на 2002 год от 12 Декабря 2001 весь экспорт товаров и услуг был 
освобождён от взимания косвенных налогов, приведя тем самым принцип взимания косвенных налогов к основе принципа 
страны назначения. Однако, по информации биржи выяснилось, что налог с продаж по ставке 10% всё же включался в 
стоимость хлопка при его экспорте и в 2002, но при этом в формулу определения цены базового сорта на условии FOB 
включалась дополнительная скидка в размере 5%. Эта скидка предоставляется на том основании, что при утверждении в 
Декабре 2001 последней методики расчёта отпускных цен на хлопковое волокно в расчёт принимался налог с продаж по 
ставке 15%, а с 2002 ставка была снижена до 10%. В качестве финансовых расчётов преобладает 100% предоплата, хотя 
были случаи и 35% предоплаты, и 100% оплаты аккредитивом. Хлопковое волокно может быть продано и на условии EXW 
Хлопкозавод (Таджикистан), но сопряжённые с экспортом расходы придётся платить покупателем самому, и в этом случае из 
котируемой на бирже цены на условии FOB вычитаются следующие затраты:- налог с продаж – 10%, комиссионное 
вознаграждение биржи – 0.1%, сбор Торгово-Промышленной Палаты за Сертификат о Происхождении Товара (Форма A, но на 
Русском языке) – 0.1%, сбор ТАДЖИКГОСКАРАНТИНа (Инспекции по Карантину Растений) за Фитосанитарный Сертификат – 
0.01%, сбор ТАДЖИКСТАНДАРТа за испытание образцов и выдачу Сертификата Соответствия – 0.11%, таможенные 
процедуры – 0.15%, железнодорожный тариф – 80–110 USD/Т (в зависимости от пункта назначения), расходы за подачу, 
уборку, ремонт вагонов и другие услуги Таджикской Железной Дороги – 0.53 USD/Т, расходы по доставке хлопка с завода до 
железнодорожной станции отправления, включая погрузочно-разгрузочные работы и хранение – 8 USD/Т; все процентные 
ставки расчитываются от цены FOB. В Марте 2000 Биржа Хлопка стала одной из структур образованной БИРЖАИ 
УНИВЕРСАЛИИ МОЛУ АШЁИ ЧУМХУРИИ ТОЧИКИСТОН (Универсальной Товарно-Сырьевой Биржи Республики 
Таджикистан). 
 
Независимая экспертиза качества хлопкового волокна в республике представлена только лишь Британской компанией 
Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз (Дабл.Ю.Ай.Эс.) (WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (WIS)), которая создала совместное 
Таджикско-Британское предприятие Таджикистан-WIS, ЗАО с целью классификации, определения и независимой инспекции 
местного хлопкового волокна. С этой целью в 2008 компания WIS обучила первых Таджикских специалистов, способных 
классифицировать местное хлопковое волокно, в том числе, и по международным стандартам. Узбекское представительство 
Швейцарской компании Сосьетэ Жэнераль дё Сюрвэйансэ (Эс.Жи.Эс.) (SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE (SGS)) 
соглашалось выезжать на инспекцию в Таджикистан только при обеспечении безопасности её сотрудникам и при желании 
самих этих сотрудников посетить Таджикистан, так как в середине 1990-х у сотрудников компании во время очередной 
инспекции возникли серьезные проблемы с безопасностью (на несколько дней попали в заложники) из-за непонравившихся 
заказчикам реальных результатов самой инспекции хлопкового волокна. 
 
03 Апреля 2006 Постановлением № 141 Правительства Республики Таджикистан был принят новый международный 
универсальный стандарт на хлопковое волокно СТ РТ 1085-2007, основанный на общепринятом в мировом хлопковом 
сообществе международном стандарте, разработанным в США. Местные специалисты Министерства Сельского Хозяйства и 
привлечённые иностранные специалисты предложили и утвердили через агентство ТАДЖИКСТАНДАРТ шесть стандартов 
Департамента Сельского Хозяйства США. Переход на сортирование Таджикского хлопкового волокна по новому 
Американскому стандарту был запланирован на Май–Июль 2009. Новый стандарт потребовал и новое оборудование для 
определения всех качественных характеристик хлопка. С этой целью в республику были поставлены 4 новейших 



лабораторных Высокопроизводительных Инструмента (ВПИ) (High Volume Instrument (HVI) на общую сумму 1.6 миллиона 
Долларов США. Линии были куплены на льготный долгосрочный (на 25 лет) кредит от Азиатского Банка Развития. Всё это 
было выполнено с целью объективной оценки качества Таджикского хлопкового волокна на основе понимаемых во всём мире 
показателей качества, а также увеличения его экспортного потенциала и, стало быть, его цены. 
 
В 2008 международная независимая аудиторская компания, привлечённая для контроля за выделенными в течении семи 
предшествующих лет Таджикистану странами-донорами в виде безвозвратных грантов 1.8 миллиарда Долларов США на 
поддержку сельского хозяйства и строительство хлопкоперерабатывающих предприятий, констатировала, что практически все 
эти средства были расхищены. Скандал вскоре удалось замять, списав долги на хлопковые хозяйства; а чиновники, 
участвовавшие в этой схеме, практически все ушли на повышение. 
 
В 2010-х ситуация с возделыванием и первичной переработкой хлопка-сырца существенно осложнилась по всему 
Таджикистану. Каждый год осенью в стране начинаются перебои в поставках электроэнергии, и большинство предприятий 
останавливаются, а ведь это как раз в разгар хлопкового сезона. Из-за банкротств и отсутствия прибыли многие владельцы 
фермерских хозяйств и хлопкоочистительных заводов стали искать покупателей, кому можно было бы продать убыточные 
производства. В результате в стране оказались Китайские предприниматели, которые охотно стали брать в аренду поля под 
парники для выращивания помидоров и огурцов, и за копейки нанимать местных жителей. Весьма плачевной оставалась 
ситуация с агротехнологией и механизацией фермерских хозяйств. Повсеместно использовался ручной труд. Несмотря на то, 
что с 2009 в Таджикистане как бы официально и введён запрет на привлечение школьников и студентов к работам на 
хлопковых полях, тем не менее половина работниц состояла из юных девушек возрастом 16–17 лет, которые трудились в 
поле и во время учебного года. В большинстве кишлаков учёба девушек не всегда воспринималась всерьёз. Такой подход 
объяснялся тем, что через год-два всё равно выйдет замуж; так зачем же ей учёба. 
 
Таджикистан является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 02 Марта 2013, став её 159 участником. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Таджикистане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 /14 27 000 12.1 ц/га ХС 
600 

32 000 ХС 
    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1922 / 23  8.6 ц/га ХС 
 

600 ХС 
    

        

1925 / 26 800 7.6 ц/га ХС 
 

580 ХС 
    

1926 / 27 5 600 3.5 ц/га ХС 
 

1 920 ХС 
    

1927 / 28 17 200 5.9 ц/га ХС 
 

10 140 ХС 
    

1928 / 29 52 200 7.4 ц/га ХС 
 

38 600 ХС 
    

1929 / 30 67 500 7.2 ц/га ХС 
 

48 300 ХС 
    

1930 / 31 116 000 5.4 ц/га ХС 
 

63 100 ХС 
    

1931 / 32 134 700 4.6 ц/га ХС 
 

61 430 ХС 
    

1932 / 33 119 600 4.2 ц/га ХС 
 

50 600 ХС 
    

1933 / 34 106 800 5.7 ц/га ХС 
 

60 600 ХС 
    

1934 / 35 91 700 5.1 ц/га ХС 
 

47 080 ХС 
    

1935 / 36   
 

64 560 ХС 
    

1936 / 37   
 

77 850 ХС 
    

1937 / 38 111 500  
 
 

    

1938 / 39   
 
 

    

1939 / 40   
 
 

    

1940 / 41 106 100 16.2 ц/га ХС 
60 900 

172 400 ХС 
    

1941 / 42 110 000  
58 000 

182 000 ХС 
    

1942 / 43 110 000  
38 000 

122 000 ХС 
    

1943 / 44 99 000  
30 700 

58 000 ХС 
    

1944 / 45 93 000  
29 800 

65 000 ХС 
    

1945 / 46 95 900  
22 700 

81 000 ХС 
    



1946 / 47 99 000 13.64 ц/га ХС 
 

135 000 ХС 
    

1947 / 48 100 000 16.2 ц/га ХС 
 

162 000 ХС 
    

1948 / 49 106 000 18.84 ц/га ХС 
 

199 000 ХС 
    

1949 / 50 117 000 17.95 ц/га ХС 
 

210 000 ХС 
    

1950 / 51 126 000 22.9 ц/га ХС 
71 100 

288 700 ХС 
    

1951 / 52 137 400 24.43 ц/га ХС 
 

320 000 ХС 
    

1952 / 53 145 300 28.36 ц/га ХС 
111 600 

380 000 ХС 
    

1953 / 54 145 700 26.8 ц/га ХС 
 

390 000 ХС 
    

1954 / 55 154 100  
 
 

    

1955 / 56 161 800  
139 400 

400 000 ХС 
    

1956 / 57 164 900 25.2 ц/га ХС 
139 400 

415 000 ХС 
    

1957 / 58 167 000 26.0 ц/га ХС 
134 100 

435 000 ХС 
    

1958 / 59 169 000 27.0 ц/га ХС 
141 300 

455 000 ХС 
    

1959 / 60 170 000 27.9 ц/га ХС 
152 400 

475 000 ХС 
    

1960 / 61 172 400 23.2 ц/га ХС 
137 400 

399 400 ХС 
    

1961 / 62 204 000 23.7 ц/га ХС 
146 900 

484 000 ХС 
    

1962 / 63 204 000 21.3 ц/га ХС 
158 200 

435 000 ХС 
    

1963 / 64 217 200 24.9 ц/га ХС 
152 000 

540 000 ХС 
    

1964 / 65 223 600 24.4 ц/га ХС 
183 800 

546 000 ХС 
    

1965 / 66 227 900 26.7 ц/га ХС 
195 000 

609 000 ХС 
    

1966 / 67 230 100 27.4 ц/га ХС 
201 600 

630 700 ХС 
    

1967 / 68 233 000 26.6 ц/га ХС 
215 500 

618 000 ХС 
    

1968 / 69 239 000 26.9 ц/га ХС 
212 500 

642 000 ХС 
    

1969 / 70 242 000 25.8 ц/га ХС 
216 600 

626 000 ХС 
    

1970 / 71 254 000 28.6 ц/га ХС 
235 000 

726 500 ХС 
    

1971 / 72 261 000 30.2 ц/га ХС 
252 300 

788 000 ХС 
    

1972 / 73 261 000 28.5 ц/га ХС 
257 700 

743 000 ХС 
    

1973 / 74 262 000 30.8 ц/га ХС 
255 800 

806 000 ХС 
    

1974 / 75 265 000 33.2 ц/га ХС 
258 400 

879 000 ХС 
    

1975 / 76 271 000 30.8 ц/га ХС 
278 400 

836 000 ХС 
    

1976 / 77  30.0 ц/га ХС 
274 400 

847 000 ХС 
    

1977 / 78 287 000 30.0 ц/га ХС 
267 200 

861 000 ХС 
    

1978 / 79 295 000 30.8 ц/га ХС 
277 900 

909 000 ХС 
    

1979 / 80 304 000 29.7 ц/га ХС 
282 100 

903 000 ХС 
    

1980 / 81 308 500 
1 040 

32.8 ц/га ХС 
288 100 

1 010 700 ХС 
    

1981 / 82  30.4 ц/га ХС 
300 200 

929 000 ХС 
    

1982 / 83  29.5 ц/га ХС 
294 300 

908 000 ХС 
    

1983 / 84  28.8 ц/га ХС 
277 100 

881 000 ХС 
    

1984 / 85 308 000 30.3 ц/га ХС 
258 900 

932 000 ХС 
    

1985 / 86 311 000 
930 

30.0 ц/га ХС 
282 700 

935 000 ХС 
    

1986 / 87 313 000 
940 

29.5 ц/га ХС 
293 000 

922 000 ХС 
31 000    

1987 / 88 324 000 850 276 000 29 000    



26.9 ц/га ХС 872 000 ХС 

1988 / 89 320 000 
930 

30.1 ц/га ХС 
299 000 

963 000 ХС 
30 000    

1989 / 90  29.8 ц/га ХС 
290 000 

921 000 ХС 
32 000    

1990 / 91 304 000 
842 

27.7 ц/га ХС 
256 000 

842 000 ХС 
32 000    

1991 / 92 292 000 846 247 000 32 000 200 000  76 000 

1992 / 93 285 000 561 160 000 22 000 100 000  114 000 

1993 / 94 268 000 675 181 000 22 000 180 000  93 000 

1994 / 95 287 000 584 168 000 16 000 160 000  85 000 

1995 / 96 273 000 477 130 000 12 000 135 000  68 000 

1996 / 97 234 000 423 99 000 17 000 85 000  65 000 

1997 / 98 218 000 488 106 000 18 000 107 000  46 000 

1998 / 99 249 000 441 110 000 20 000 90 000  46 000 

1999 / 00 254 000 384 98 000 13 000 83 000  48 000 

2000 / 01 242 000 436 106 000 12 000 110 000  31 000 

2001 / 02 258 000 563 145 000 15 000 117 000  44 000 

2002 / 03 269 000 613 165 000 18 000 140 000  51 000 

2003 / 04 285 000 604 172 000 21 000 151 000  51 000 

2004 / 05 293 000 585 172 000 25 000 147 000  51 000 

2005 / 06 255 000 545 139 000 25 000 129 000  36 000 

2006 / 07 260 000 538 140 000 23 000 120 000  33 000 

2007 / 08 250 000 520 130 000 18 000 110 000  35 000 

2008 / 09 223 000 480 107 000 12 000 70 000  60 000 

2009 / 10 170 000 481 82 000 10 000 96 000  37 000 

2010 / 11 160 000 563 90 000 7 000 77 000  44 000 

2011 / 12 201 000 597 120 000 7 000 118 000  39 000 

2012 / 13 196 000 638 125 000 7 000 136 000  21 000 

2013 / 14 189 000 556 105 000 11 000 83 000  33 000 

2014 / 15 175 000 537 94 000 9 000 87 000  30 000 

2015 / 16 170 000 507 86 000 9 000 79 000  27 000 

2016 / 17 162 000 525 85 000 11 000 74 000  27 000 

2017 / 18 187 000 532 100 000 15 000 78 000  34 000 

2018 / 19 191 000 535 102 000 15 000 85 000  36 000 

2019 / 20 196 000 538 106 000 15 000 82 000  45 000 

2020 / 21 196 000 538 111 000 15 000 96 000  45 000 

2021 / 22 202 000 540 109 000 15 000 96 000  43 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 
 
TAJIKISTAN (TOCIKISTON) 
THE REPUBLIC OF TAJIKISTAN (officially) 

ISO Code:  TJ/TJK/762 
Territory:   142 000 km

2
 (54 826 sq. miles) 

Population:  8 577 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Dushanbe 
National Currency: Somoni (ISO Code: TJS/972), TJS1=100Diram 
 Notes:  1, 5, 20, 50 Diram. 1, 5, 10, 20, 50, 100 Somoni. 
 Coins:  5, 10, 20, 25, 50 Diram. 1, 3, 5 Somoni. 
Language:  Tajik (a dialect of Persian similar to Farsi and Dari) is the official language. Russian is widely used in 
government and business. Pamiri, Sogdian and some other languages are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid-i-Kurbon, March 08 – International Women’s Day, 
March 21–22 – Navruz, May 01 – International Labor Day, May 09 – Victory Day, September 09 – National Day, October 14 – Day Of 
Formation Of The Tajik Republic, November 06 – Constitution Day, variable (November) – Eid-i-Ramazon (End Of Ramadan). 
Web-site:  http://www.president.tj, www.tajikstan.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AGENTII STANDART, SIFAT VA INSPEKSIYAI SAVDO 
(TOCIKSTANDART) 
(Agency for Standardization, Metrology, Certification and 
Trade Inspection) 
Negmat Karabaev Ko’cha 42/2, 
Dushanbe, 734018 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2336467, 2336869, 2337639, 2346365 
Fax: +992-37-2341933, 2510174 
http://www.standard.tj 
E-mail: info@standard.tj 

– TOCIKSTANDART, VILOYATI SUG’DI 
Lenin Ko’cha 47, 
Xujand, 735700 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-3422-40873 
Fax: +992-3422-65692 
E-mail: 
– TOCIKSTANDART, VILOYATI XATLON 
Vaxdat Ko’cha 23, 

Xujand, 735140 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-3222-36170 
Fax: +992-3222-36170 
E-mail: 
 
BIRJAI UNIVERSALII MOLU ASHYEI CUMXURII TOCIKISTON 
(Tajik Universal Raw Material Exchange) 
3

rd
 Floor, Ro’daki Xiyoboni 44, 

Dushanbe, 734025 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2211483, 2211984, 2212385, 2213101, 2215679, 2231001 
Fax: +992-37-2211483, 2213101 
http:// 
E-mail: birzatj@mail.ru 

 
CUSTOMS SERVICE 
Buxoro Xiyoboni 50, 
Dushanbe, 734025 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2211692, 2213588, 2232627 



Fax: +992-37-2214630, 2216069 
http://www.customs.tj 
E-mail: info@customs.tj 
 
INSPEKSIYAI DAVLATIN KARANTINI RASTANII 
(State Plant Quarantine Inspection – TAJIKGOSQUARANTINE) 
2-y Proezd Shark 10, 
Dushanbe, 734002 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2240416, 2240470, 2248103 
Fax: +992-37- 
http:// 
E-mail:  

– INSPEKSIYAI DAVLATIN KARANTINI RASTANII VILOYATI 
SUG’DI 
Ko’cha , 
Xujand, 735700 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-3422- 
Fax: +992-3422- 
E-mail: 
 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND ENVIRONMENT 
PROTECTION 
Ro’daki Xiyoboni 44, 
Dushanbe, 734025 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2211094, 2211596, 2216461, 2217118 
Fax: +992-37-2215794 
http:// 
E-mail: 
 
PALATAI SAVDO VA SANOATI CUMXURII TOCIKISTON 
(Chamber of Commerce and Industry of Tajikistan) 
Valamatzade Ko’cha 21, 
Dushanbe, 734012 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2212257, 2215284, 2217743 
Fax: +992-37-2211480 
http://www.tpp.tj 
E-mail: chamber@tpp.tj 
 
PALATAI SAVDO VA SANOATI VILOYATI SOG’DI 
(Chamber of Commerce and Industry of Viloyati Sog’di) 
Mavlonbekov Xiyoboni 1, 
Xujand, 735700 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-3422-66728 
Fax: +992-3422-64254 
http:// 
E-mail:  
 
PALATAI SAVDO VA SANOATI VILOYATI XATLON 
(Chamber of Commerce and Industry of Viloyati Xatlon) 

Ayni Ko’cha 63A, 
Qo’rg’onteppa, 735140 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-3222-23314 
Fax: +992-3222-23625 
http:// 
E-mail:  
 
PVES 
Privokzal’naya Ko’cha 1, ZD Vokzal, 3

rd
 Floor, Office 14, 

Dushanbe, 734012 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2214448, 2215039, 2216149, 2217503 
Fax: +992-37-2217991, 2230936 
http:// 
E-mail: 
 
ROXI OXANI TOCIKISTON 
(Tajik Railways) 
Akademik M. Nazarshoev Ko’cha 35, 
Dushanbe, 734012 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2217503, 2218854, 2227911, 2273790, 2294403 
Fax: +992-37-2214448, 2218334 
http:// 
E-mail: 
 
TOCIKISTON–WIS (SANCISHI MUSTAQILI PAXTA) 
Tajikistan–WIS (Independent Cotton Inspection) 
Ro’daki Xiyoboni 67, Apt. 2, 
Dushanbe, 734001 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2213251, 2216079, 2217957, 2233138, 2233139 
Fax: +992-37-2216079, 2233138, 2233139 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis-taj@rambler.ru, taj-operations@wakefieldinspection.com 
 
UPZE 
Privokzal’naya Ko’cha 1, ZD Vokzal, 
Dushanbe, 734012 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-37-2215549, 2216181, 2510065 
Fax: +992-37-2215007, 2215039, 2510065 
http:// 
E-mail: railway@tajnet.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICE (BV) SA 
Lenin Ko’cha 44, 
Xujand, 735700 TAJIKISTAN 
Tel.: +992-47-4444175 
Fax: +992-47-4444175 
http://www.wakefieldinspection.com 
E-mail: taj-operations@wakefieldinspection.com 

 
 
ТАЙВАНЬ 

 
 

 

Развитие Ситуации В Тайване По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1937 / 38    1 000    

1938 / 39        

1939 / 40    1 000    

1940 / 41        

1941 / 42    2 000    

1942 / 43    1 000    

1943 / 44    1 000    

1944 / 45    1 000    

1945 / 46        

1946 / 47        

1947 / 48        

1948 / 49        

1949 / 50    3 000  3 000  

1950 / 51    6 000  7 000  



1951 / 52    11 000  13 000  

1952 / 53    20 000  25 000  

1953 / 54    26 000  23 000  

1954 / 55    27 000  30 000  

1955 / 56    27 000  26 000  

1956 / 57    28 000  29 000  

1957 / 58    28 000  28 000  

1958 / 59    32 000  29 000  

1959 / 60    40 000  40 000  

1960 / 61    46 000  47 000 13 000 

1961 / 62    54 000  54 000 13 000 

1962 / 63    54 000  54 000 13 000 

1963 / 64    60 000  64 000 16 000 

1964 / 65 2 000 359 1 000 62 000  63 000 17 000 

1965 / 66 2 000 323 1 000 64 000  66 000 20 000 

1966 / 67 2 000 403 1 000 76 000  78 000 23 000 

1967 / 68 2 000 403 1 000 95 000  103 000 30 000 

1968 / 69 2 000 403 1 000 99 000  101 000 32 000 

1969 / 70 2 000 448 1 000 111 000  110 000 32 000 

1970 / 71 2 000 430 1 000 137 000  160 000 56 000 

1971 / 72 2 000 269 0 132 000  127 000 51 000 

1972 / 73 1 000 359 0 115 000  143 000 79 000 

1973 / 74 1 000 359 0 156 000  198 000 119 000 

1974 / 75 1 000 538 0 160 000  142 000 98 000 

1975 / 76 0 538 0 210 000  223 000 108 000 

1976 / 77 0 332 0 197 000  174 000 86 000 

1977 / 78 0 326 0 205 000  229 000 110 000 

1978 / 79 0 426 0 216 000  186 000 80 000 

1979 / 80 0 334 0 229 000  272 000 122 000 

1980 / 81 0 375 0 229 000  214 000 102 000 

1981 / 82 0 332 0 238 000  260 000 124 000 

1982 / 83 0 357 0 253 000  227 000 98 000 

1983 / 84 0 420 0 271 000  255 000 82 000 

1984 / 85 0 420 0 292 000  341 000 131 000 

1985 / 86 0 418 0 431 000  415 000 115 000 

1986 / 87 0 391 0 482 000  512 000 145 000 

1987 / 88 0 473 0 405 000 2 000 394 000 133 000 

1988 / 89 0 383 0 382 000  384 000 135 000 

1989 / 90 0 381 0 360 000  273 000 48 000 

1990 / 91 0 333 0 346 000  358 000 61 000 

1991 / 92 0 333 0 334 000  333 000 59 000 

1992 / 93    303 000  284 000 39 000 

1993 / 94    270 000 0 269 000 38 000 

1994 / 95    249 000 1 000 242 000 31 000 

1995 / 96    271 000 1 000 301 000 59 000 

1996 / 97    284 000 0 283 000 58 000 

1997 / 98    280 000 0 263 000 41 000 

1998 / 99    290 000  299 000 50 000 

1999 / 00    295 000  313 000 68 000 

2000 / 01    250 000  226 000 45 000 

2001 / 02    280 000  333 000 98 000 

2002 / 03    270 000  265 000 93 000 

2003 / 04    250 000  220 000 63 000 

2004 / 05    261 000  291 000 93 000 

2005 / 06    260 000  247 000 80 000 

2006 / 07    255 000  253 000 78 000 

2007 / 08    220 000  210 000 68 000 

2008 / 09    185 000  171 000 54 000 

2009 / 10    220 000  221 000 55 000 

2010 / 11    187 000  175 000 43 000 

2011 / 12    185 000  188 000 46 000 

2012 / 13    204 000  205 000 48 000 

2013 / 14    193 000  187 000 42 000 

2014 / 15    183 000  190 000 49 000 

2015 / 16    161 000  154 000 41 000 

2016 / 17    153 000  140 000 29 000 

2017 / 18    146 000  138 000 21 000 

2018 / 19    129 000 1 000 129 000 40 000 

2019 / 20    84 000 1 000 87 000 40 000 

2020 / 21    85 000  55 000 10 000 

2021 / 22    81 000  81 000 10 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
TAIWAN 
THE REPUBLIC OF CHINA (officially) 

ISO Code:  TW/TWN/158 
Territory:   36 002 km

2
 (13 900 sq. miles) 

Population:  23 482 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Taipei 
National Currency: Taiwan Dollar (ISO Code: TWD/901) TWD1=100Cents 



 Notes:  100, 200, 500, 1000, 2000 Dollars. 
 Coins:  1/2 Dollar (50 Cents). 1, 5, 10, 20, 50 Dollars. 
Language:  Northern Chinese (Mandarin) is the official language. Taiwanese is widely spoken. English is taught as the 
first foreign language in schools. 
Electricity:  110V 60c AC 
National Holidays: January 01 – Founding Of The Republic Of China and New Year’s Day, variable (January/February, 3 days) 
27 – Chinese Lunar New Year, April 04 – Children’s Day, variable (April) – Tomb-Sweeping Day and Anniversary Of President Chiang 
Kai-Shek’s Passing, variable (May/June) – Dragon Boat Festival, variable (September) – Mid-Autumn Moon Festival, September 28 – 
Teacher’s Day (Confucius Birthday), October 10 – Double Tenth National Day, October 25 – Taiwan’s Retrocession Day, October 31 – 
Birthday Of President Chiang Kai-Shek, November 12 – Dr Sun Yat-Sen’s Birthday and Cultural Renaissance Day, December 25 – 
Constitution Day. 
Web-site:  http://www.gov.tw, www.gio.gov.tw, www.president.gov.tw 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

DEPARTMENT OF ANIMAL AND PLANT QUARANTINE 
BUREAU OF COMMODITY INSPECTION AND QUARANTINE 
MINISTRY OF ECONOMIC AFFAIRS 
4 Sec. 1, Chinan Road, 
Taipei 100, Taiwan, ROC 
Tel.: +886-2-351241 + Ext. 264, 3516579 
Fax: +886-2-3932324 
http://www.textiles.org.tw 
E-mail:  

 
SGS TAIWAN LTD 
HEADQUARTERS 
134 Wu Kung Road, WuKu Industrial Zone, 248 Taipei County, 
Taipei, Taiwan, ROC 
Tel.: +886-2-22993939 
Fax: +886-2-22989156, 22993259, 22997858 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.taiwan@sgs.com 
— EC LABORATORY 
Tel.: +886-2-22993279 
Fax: +886-2-22999489 
E-mail:  
 
TAIWAN COTTON SPINNERS’ ASSOCIATION 
11

th
 Floor, TTF Building, 22 Ai Kuo East Road, 

Taipei 100, Taiwan, ROC 
Tel.: +886-2-23916445 
Fax: +886-2-23916449 

http://www.tcsa.org.tw 
E-mail:  
 
TAIWAN TEXTILE FEDERATION 
5

th
 Floor, 13

th
 Floor, TTF Building, 22 Ai Kuo East Road, 

Taipei 100, Taiwan, ROC 
Tel.: +886-2-23417251 
Fax: +886-2-23923855 
http://www.textiles.org.tw 
E-mail: service@textiles.org.tw 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
4

th
 Floor, 31 Chung Shan North Road, Sec. 3, 

Taipei, Taiwan, ROC 
Tel.: +886-2-5981284 
Fax: +886-2-5962749 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
YANG MING MARINE TRANSPORT CORPORATION 
271 Ming De, 1

st
 Road, Chidu, 

Keelung 206, Taiwan, ROC 
Tel.: +886-2-24559988 
Fax: +886-2-24559958, 24559959 
http://www.yml.com.tw 
E-mail: cs@yml.com.tw

 
 
ТУНИС 

 
Член Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 29 Марта 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 
29 Августа 1990. 
 

 

Развитие Ситуации В Тунисе По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1963 / 64    0    

1964 / 65    2 000  2 000  

1965 / 66    3 000  3 000 1 000 

1966 / 67    3 000  4 000 1 000 

1967 / 68    4 000  4 000 1 000 

1968 / 69    4 000  4 000 1 000 

1969 / 70    5 000  5 000 1 000 

1970 / 71    5 000  5 000 1 000 

1971 / 72    6 000  6 000 1 000 

1972 / 73    7 000  7 000 2 000 

1973 / 74    8 000  8 000 2 000 

1974 / 75    8 000  8 000 2 000 

1975 / 76    8 000  8 000 2 000 

1976 / 77    9 000  10 000 3 000 

1977 / 78    9 000  8 000 2 000 

1978 / 79    10 000  11 000 3 000 

1979 / 80    10 000  10 000 3 000 

1980 / 81    12 000  11 000 3 000 

1981 / 82 0 422 0 14 000  14 000 3 000 

1982 / 83 0 444 0 14 000  14 000 3 000 

1983 / 84 0 743 0 15 000  15 000 3 000 



1984 / 85 0 788 0 14 000  13 000 2 000 

1985 / 86 0 572 0 17 000  19 000 3 000 

1986 / 87 0 408 0 19 000  19 000 3 000 

1987 / 88 0 517 0 18 000  18 000 3 000 

1988 / 89 0 461 0 23 000  23 000 3 000 

1989 / 90 0 474 0 28 000  28 000 3 000 

1990 / 91 1 000 465 0 23 000 0 23 000 3 000 

1991 / 92        

1992 / 93        

1993 / 94        

1994 / 95        

1995 / 96        

1996 / 97        

1997 / 98        

1998 / 99        

1999 / 00        

2000 / 01    20 000  20 000 5 000 

2001 / 02    18 000  18 000 5 000 

2002 / 03    14 000  14 000 5 000 

2003 / 04    13 000  13 000 5 000 

2004 / 05    14 000  14 000 5 000 

2005 / 06    12 000  11 000 4 000 

2006 / 07    13 000  13 000 4 000 

2007 / 08    10 000  9 000 3 000 

2008 / 09    10 000  10 000 3 000 

2009 / 10    10 000  9 000 2 000 

2010 / 11    11 000  11 000 2 000 

2011 / 12    13 000  13 000 3 000 

2012 / 13    13 000  13 000 3 000 

2013 / 14    13 000  13 000 3 000 

2014 / 15    13 000  13 000 3 000 

2015 / 16    13 000  13 000 3 000 

2016 / 17    12 000  12 000 3 000 

2017 / 18    12 000  12 000 3 000 

2018 / 19    12 000  12 000 3 000 

2019 / 20    12 000  12 000 3 000 

2020 / 21    12 000  12 000 3 000 

2021 / 22    12 000  12 000 3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
TUNISIA 
THE REPUBLIC OF TUNISIA (officially) 

ISO Code:  TN/TUN/788 
Territory:   163 610 km

2
 (63 170 sq. miles) 

Population:  11 317 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Tunis 
National Currency: Dinar (ISO Code: TND/788), TND1=1000Millimes 
 Notes:  5, 10, 20, 30 Dinar. 
 Coins:  5, 10, 20, 50, 100, 500 Millimes. 1, 5 Dinar. 
Language:  Arabic is the official language. French and Italian are spoken in major cities, English and German mainly in 
tourist resorts. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. An adaptor is needed. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid El-Idha (Feast Of The Sacrifice), variable (March) – 
Hegire (New Year), March 20 – Independence Day, March 21 – Youth Day, April 09 – Martyrs’ Day, May 01 – Labor Day, variable 
(May) – Mouled (Birth Of The Prophet), July 25 – Republic Day, August 13 – Women’s Day, November 07 – New Era Day, variable 
(November) – Eid El-Fitr (End Of Ramadan). Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and 
the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid El-Fitr, Muslims fast during the day 
and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be 
restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid El-Fitr itself. Eid El-Fitr and Eid El-Idha may last anything 
from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.ministeres.tn 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE DE TUNIS 
31 Avenue De Paris, 
1000 Tunisie, TUNISIA 
Tel.: +216-71-247322, 339422 
Fax: +216-71-354744 
http://www.ccitunis.org.tn 
E-mail: administration@ccit.com.tn, ccitunis@planet.tn 

 
SGS TUNISIE SA 
Rue 8612, Impasse N. 5, La Charguila, 
2035 Tunis, TUNISIA 
Tel.: +216-71-205100 

Fax: +216-71-205082 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.tunisie@sgs.com 

 
SOUS – DIRECTION DE LA DEFENSE DES CULTURES 
MINISTERE DE L’AGRICULTURE 
30 Rue Alain Savary, 
1002 Tunis, TUNISIA 
Tel.: +216-71-788979 
Fax: +216-71-797047 
http:// 
E-mail: 

 



 
ТУРКМЕНИСТАН 

 
В связи с Американской Гражданской Войной (American Civil War (12 Апреля 1861–10 Мая 1865)) между Севером и Югом цены 
на Американский хлопок выросли со среднего уровня в 15 центов за фунт (или 330.69 Долларов США за тонну в 1861) до 
безумного по тем временам уровня в 190 центов за фунт (или 4 188.74 Доллара США за тонну в 1864), и его поставки в 
Россию существенно сократились. Царское правительство России вынуждено было обратить особое внимание на поставки 
хлопка из Азии. В 1884 Алексей Сергеевич Ермолов, будущий Министр Земледелия и Государственных Имуществ (1893–
1905), находясь на посту Директора Неокладных Сборов Министерства Финансов, в своём донесении Императору Александру 
III (Александру Александровичу Романову; так называемому Миротворцу) писал:- Хлопок – тот узел, который связывает 
Туркестан с Московской и всей остальной Россией. Через своих представителей известный Российский меценат Савва 
Морозов приобрёл и раздал в Асхабадском Уезде местным хлопкоробам семена Американского Хлопчатника. Результаты 
испытательных посевов оказались благоприятными. В результате наряду с местными селекционными сортами Хлопчатника 
впервые появились там и иностранные сорта. Возделывание Хлопчатника стало в Азии массовым и выгодным делом, что 
привело к открытию хлопкоочистительных заводов в Асхабаде, Байрамали, Геоктепе, Иолотани, Мерве, Тахтабазаре, 
Теджене. После очередного государственного переворота в Российской Империи в 1917 и последующего создания 30 Декабря 
1922 на её территории Союза Советских Социалистических Республик (СССР) Хлопчатник на территории современного 
Туркменистана на долгие годы превратился в сельскохозяйственную монокультуру. Получаемое в Туркменистане хлопковое 
волокно фактически целиком уходило на фабрики, располагавшиеся в центральной части России и отчасти в Белоруссии. 
 
Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника в Туркменской Советской Социалистической Республике (ТуркССР) 
в 1950-е приводятся следующие показатели:- 1950/51 – посевные площади под Хлопчатником составляли 153 000 гектаров 
(га) (или 6.60% от всех посевных площадей под Хлопчатником в СССР), 1951/52 – 165 300 га (или 6.07%), в 1952/53 – 173 900 
га (или 6.14%), 1953/54 – 172 400 га (или 9.18%), 1954/55 – 180 000 га (или 8.18%), в 1955/56 – 181 600 га (или 8.26%) и 1956/57 
– 191 200 га (или 9.26%). Что же касается регионов возделывания Хлопчатника в ТуркССР в эти годы, то ситуация с 
посевными площадями под этой культурой выглядела следующим образом:- (i) Ашхабадская Область – 1950/51 – 6 300 га, 
1951/52 – 10 800 га, 1952/53 – 12 900 га, 1953/54 – 11 800 га, 1954/55 – 13 100 га, 1955/56 – 11 900 га, 1956/57 – 13 900 га; (ii) 
Марыйская Область – 1950/51 – 48 200 га, 1951/52 – 49 900 га, 1952/53 – 51 400 га, 1953/54 – 51 100 га, 1954/55 – 52 700 га, 
1955/56 – 52 300 га, 1956/57 – 54 700 га; (iii) Ташаузская Область – 1950/51 – 52 000 га, 1951/52 – 55 600 га, 1952/53 – 59 400 
га, 1953/54 – 58 900 га, 1954/55 – 60 100 га, 1955/56 – 63 200 га, 1956/57 – 65 700 га; (iv) Чарджоуская Область – 1950/51 – 
46 500 га, 1951/52 – 49 000 га, 1952/53 – 50 200 га, 1953/54 – 50 600 га, 1954/55 – 54 100 га, 1955/56 – 54 200 га, 1956/57 – 
56 900 га. Следует также упомянуть, что практически вся посевная площадь под Хлопчатником находилась в ТуркССР в 
ведении колхозов, а не совхозов. 
 
В Туркменистане снижение производства хлопка в самом начале 1990-х произошло, в основном, вследствие резкого спада 
урожайности, тогда как посевные площади не сокращались. Хлопчатник выращивают в Ахал, Дашховуз, Лебап и Мары 
Велаятах (областях). Самый лучший хлопок из Лебап Велаята (бывшей Чарджевской Области) по качеству лучше Таджикского 
хлопка и является резервом Президента Туркменистана. Второе и третье места в зависимости от сезона делят Дашховуз и 
Мары Велаяты. На последнем месте – Ахал Велаят (бывшая Ашгабатская Область). Погодные условия позволяют 
производить не только средневолокнистый (4 и 5 типов), но и длинноволокнистый хлопок. Практически весь объём 
Туркменского хлопка–сырца в течение 1990-х собирался вручную, но с сезона 2001/02 на 20% задействованных под 
Хлопчатником земель стала применяться хлопкоуборочная техника Минского Тракторного Завода (Беларусь) и Американских 
компаний JOHN DEER и CASE CORPORATION. Эта техника использовалась в основном на целинных землях Ахал Велаята в 
хозяйствах, расположенных в Алтын Асыр, Бабадайхан, Каахка и Теджен Этрапах. Принятая в самом начале 2000-х 
государственная программа развития хлопкоочистительной промышленности предусматривала увеличение производства 
хлопкового волокна к 2010-у до 900 000 тонн в сезон, из которых порядка 20% должно было перерабатываться местными 
текстильными предприятиями. 
 
В 1993 Туркменским ГОССТАНДАРТом был утверждён новый стандарт на Туркменское хлопковое волокно TDS–3279–76 (по 
всем цифровым и качественным показателям повторяющий старый Советский ГОСТ 3279–76), а 10 Мая 2000 были 
утверждены сроком на 2 года эталоны в виде коробок со стандартными образцами местного хлопкового волокна того или 
иного сорта. В сравнении с Американским или новым Узбекским стандартом на хлопковое волокно, Туркменский не 
предусматривал наличие классов засорённости и в этой связи не являлся идеальным для оценки качества и торговли, так как 
один Туркменский сорт хлопкового волокна может включать в себя 2 Узбекских сорта и несколько классов засорённости, а это, 
в свою очередь, отражается на себестоимости закупаемого Туркменского хлопка для импортёров. Независимую экспертизу 
качества хлопкового волокна могут обеспечить сотрудники представительств Сосьетэ Жэнераль дё Сюрвэйансэ (Эс.Жи.Эс.; 
SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE (SGS)) и Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз (Дабл.Ю.Ай.Эс.; WAKEFIELD INSPECTION 
SERVICES (WIS)). Одна марка Туркменского хлопкового волокна состоит из 240 кип. В вагон умещается 215–240 кип = 44 500–
51 000 кг (Брутто–Вес), в среднем – 49 тонн. Вес кип колеблется в пределах 206–230 кг (Брутто–Вес), вес тары – 2.5–3 кг. 
 
Как производство, так и торговля в большой степени находятся под контролем государства, в частности государственный 
концерн TÜRKMENPAGTA DÖWLET KONSERNI (бывший ХЛОПКОПРОМ Туркменистана) заключает договоры с фермерами на 
производство хлопка-сырца, предоставляя последним удобрения и механизированные услуги. Весь экспорт хлопка 
осуществляется также через TÜRKMENPAGTA по лицензии, выдаваемой TÜRKMENISTANYŇ DÖWLET HARYT-ÇIG MAL 
BIRŽASY (TDHÇMB; Государственной Товарно–Сырьевой Биржей) в Ашгабате, контролируемой Министерством Внешних 
Связей. В самом начале 1990-х имела распространение бартерная схема поставок различных товаров в обмен на хлопок. 
Однако, уже к середине 1990-х хлопковое волокно стало экспортироваться исключительно за оплату ‘живыми’ деньгами. В 
качестве условий оплаты используются 100% предоплата, 100% аккредитив, 50% предоплата и 50% аккредитив, 75% 
предоплата и 25% аккредитив, 80% предоплата и 20% аккредитив, 90% предоплата и 10% аккредитив, при этом Туркменская 
сторона может предложить гарантию национального банка. В зависимости от урожая условия расчётов по договорам могут 
пересматриваться отнюдь не в лучшую сторону для покупателя; а в зависимости от условий платежа и закупаемой партии 
хлопка, могут быть предоставлены разные скидки на базовый сорт. 
 
В начале Апреля 1998 по указанию Президента Туркменистана для определения минимальной экспортной цены на хлопковое 
волокно базового сорта 4 и 5 типов была принята формула Ливерпулский Индекс A – 200 USD/T на условии EXW 



Хлопкозавод, однако, вскоре стала использоваться формула Ливерпулский Индекс А по Узбекской составляющей Uzbekistan 
Middling 1-3/32” – 260 USD/T, но и она сократилась до уровня 240 USD/T. Тем не менее, необходимо учитывать, что в 
зависимости от ситуации на мировом рынке, договорная скидка может быть пересмотрена. За базовый сорт принят Тип 5, 
Сорт 1. Скидки по сортам:- Сорт 2 –4%, Сорт 3 –10%, Сорт 4 –20%, Сорт 5 –35%, Сорт 6 –45%; по типам (4 и 5) – скидок и 
премий не делают. Минимальная партия продажи 500 тонн, минимальная сумма договора – USD1 000 000. При 50% 
предоплате и 50% аккредитиве – без процентов, при 100% аккредитиве – +4% за Сорт 1. Следует также учитывать, что 
покупатель понесёт и дополнительные расходы, сопряжённые с исполнением договора, а именно:- регистрация на бирже – 
0.4% (по 0.2% на покупателя и продавца, но из практики – всё оплачивается покупателем), брокерские услуги – 0.7%, 
сертификация качества в TÜRKMENSTANDARTLARY – 0.4%, сертификат о происхождении товаров – 0.1%, фитосанитарный – 
2 USD/T, доставка и погрузка в вагоны с оформлением документов – 9 USD/Т, таможенное оформление – 0.2%. 
 
27 Октября 1991 Республика Туркменистан в результате проведённого референдума обрела независимость. Это позволило 
республике самостоятельно распоряжаться своим ценным сырьём. Собственное текстильное производство, находившееся 
практически в упадке, к концу 1990-х стало понемногу оживляться. Текстильная промышленность стала одним из приоритетов 
республики, наряду с топливно-энергетическим комплексом. Иностранные инвесторы стали вкладывать средства в 
восстановление старых и строительство новых текстильных фабрик, перерабатывающих местное хлопковое волокно. В 
каждом из пяти велаятов успешно функционируют текстильные комбинаты, производящие трикотажные и джинсовые, 
шёлковые и шерстяные ткани. 
 
С 01 Января 2009 в Туркменистане была проведена деноминация Маната (Manat) с выпуском новых банкнот и монет 
меньшего достоинства. Старые деньги были в обороте до конца 2009, но принимались к расчёту по курсу 5 000 старых Манат 
за 1 новый Манат. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Туркменистане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1906 / 07 
16 716 

15 300 десятин 
 

74 пуд/дес ХС 

 
18 389 ХС 

1 122 600 пуд ХС 
    

1907 / 08 
23 927 

21 900 десятин 
 

71 пуд/дес ХС 

 
25 361 ХС 

1 548 200 пуд ХС 
    

1908 / 09 
32 011 

29 300 десятин 
 

51 пуд/дес ХС 

 
24 568 ХС 

1 499 800 пуд ХС 
    

1909 / 10 
28 625 

26 200 десятин 
 

53 пуд/дес ХС 

 
22 773 ХС 

1 390 200 пуд ХС 
    

1910 / 11 
30 919 

28 300 десятин 
 

91 пуд/дес ХС 

 
42 277 ХС 

2 580 900 пуд ХС 
    

1911 / 12 
40 980 

37 509 десятин 
 

89.7 пуд/дес ХС 

 
50 929 ХС 

3 109 093 пуд ХС 
    

1912 / 13 
47 457 

43 437 десятин 
 

58.0 пуд/дес ХС 

 
41 268 ХС 

2 519 300 пуд ХС 
    

1913 / 14 
47 297 

43 291 десятин 
10.0 ц/га ХС 

54.4 пуд/дес ХС 

17 700 
38 572 ХС 

2 354 700 пуд ХС 
    

1914 / 15 
 

десятин 
 

пуд/дес ХС 

 
ХС 

пуд ХС 
    

1915 / 16 
 

десятин 
 

пуд/дес ХС 

 
ХС 

пуд ХС 
    

1916 / 17 
81 900 

75 000 десятин 
 

пуд/дес ХС 

 
ХС 

пуд ХС 
    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1922 / 23  4.1 ц/га ХС 
 

10 000 ХС 
пуд ХС 

    

1923 / 24 
55 000 

50 300 десятин 
 

пуд/дес ХС 

 
ХС 

пуд ХС 
    

1924 / 25 
55 000 

50 300 десятин 
 

пуд/дес ХС 

 
ХС 

пуд ХС 
    

1925 / 26 
56 400 

62 800 десятин 
8.3 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
46 800 ХС 

пуд ХС 
    

1926 / 27 
69 000 

76 200 десятин 
8.7 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
59 800 ХС 

пуд ХС 
    

1927 / 28 74 900 9.6 ц/га ХС      



81 900 десятин пуд/дес ХС 72 240 ХС 
пуд ХС 

1928 / 29 111 900 7.7 ц/га ХС 
 

86 200 ХС 
    

1929 / 30 118 400 7.1 ц/га ХС 
 

84 000 ХС 
    

1930 / 31 156 800 7.7 ц/га ХС 
 

120 500 ХС 
    

1931 / 32 181 400 7.3 ц/га ХС 
 

132 720 ХС 
    

1932 / 33 178 700 6.1 ц/га ХС 
 

109 300 ХС 
    

1933 / 34 158 600 7.9 ц/га ХС 
 

125 800 ХС 
    

1934 / 35 150 000 8.2 ц/га ХС 
 

122 390 ХС 
    

1935 / 36   
 

140 000 ХС 
    

1936 / 37   
 

154 580 ХС 
    

1937 / 38 156 800  
 
 

    

1938 / 39   
 
 

    

1939 / 40  16.4 ц/га ХС 
 
 

    

1940 / 41 150 400 14.0 ц/га ХС 
71 500 

210 600 ХС 
    

1941 / 42 150 000  
66 800 

236 000 ХС 
    

1942 / 43 151 000  
57 400 

132 000 ХС 
    

1943 / 44 112 000  
27 300 

49 000 ХС 
    

1944 / 45 100 000  
29 700 

89 000 ХС 
    

1945 / 46 110 000  
27 100 

98 000 ХС 
    

1946 / 47 125 000 11.52 ц/га ХС 
 

144 000 ХС 
    

1947 / 48 140 000 8.0 ц/га ХС 
 

112 000 ХС 
    

1948 / 49 126 000 11.83 ц/га ХС 
 

149 000 ХС 
    

1949 / 50 140 000 14.21 ц/га ХС 
 

199 000 ХС 
    

1950 / 51 153 000 18.0 ц/га ХС 
63 300 

275 700 ХС 
    

1951 / 52 165 300 19.75 ц/га ХС 
 

316 000 ХС 
    

1952 / 53 173 900 15.76 ц/га ХС 
98 900 

260 000 ХС 
    

1953 / 54 172 400 17.9 ц/га ХС 
 

308 000 ХС 
    

1954 / 55 180 000  
 
 

    

1955 / 56 181 600  
132 600 

276 000 ХС 
    

1956 / 57 191 200 17.5 ц/га ХС 
103 400 

334 000 ХС 
    

1957 / 58 185 000 20.1 ц/га ХС 
112 300 

372 000 ХС 
    

1958 / 59 188 000 20.5 ц/га ХС 
125 200 

384 000 ХС 
    

1959 / 60 205 000 17.5 ц/га ХС 
123 300 

359 000 ХС 
    

1960 / 61 222 000 16.3 ц/га ХС 
122 500 

362 800 ХС 
    

1961 / 62 249 000 15.7 ц/га ХС 
123 300 

391 000 ХС 
    

1962 / 63 241 000 15.7 ц/га ХС 
121 200 

378 000 ХС 
    

1963 / 64 256 800 17.9 ц/га ХС 
126 400 

460 000 ХС 
    

1964 / 65 255 300 18.1 ц/га ХС 
151 900 

463 000 ХС 
    

1965 / 66 257 400 21.5 ц/га ХС 
150 300 

553 000 ХС 
    

1966 / 67 267 900 24.5 ц/га ХС 
175 200 

656 300 ХС 
    

1967 / 68 275 000 25.5 ц/га ХС 
186 600 

702 000 ХС 
    

1968 / 69 279 000 25.4 ц/га ХС 185 900     



712 000 ХС 

1969 / 70 312 000 22.2 ц/га ХС 
174 100 

692 000 ХС 
    

1970 / 71 397 200 21.9 ц/га ХС 
222 700 

869 000 ХС 
    

1971 / 72 401 000 22.9 ц/га ХС 
253 300 

920 000 ХС 
    

1972 / 73 405 000 23.0 ц/га ХС 
271 400 

932 000 ХС 
    

1973 / 74 410 000 24.6 ц/га ХС 
307 000 

1 088 000 ХС 
    

1974 / 75 485 000 23.1 ц/га ХС 
314 500 

1 118 000 ХС 
    

1975 / 76 487 000 22.1 ц/га ХС 
350 100 

1 079 000 ХС 
    

1976 / 77  21.3 ц/га ХС 
325 500 

1 046 000 ХС 
    

1977 / 78 503 000 23.2 ц/га ХС 
326 700 

1 170 000 ХС 
    

1978 / 79 506 000 20.3 ц/га ХС 
348 500 

1 027 000 ХС 
    

1979 / 80 508 000 23.9 ц/га ХС 
314 000 

1 215 000 ХС 
    

1980 / 81 508 000 
700 

24.8 ц/га ХС 
360 500 

1 258 200 ХС 
5 000    

1981 / 82 544 000 22.6 ц/га ХС 
366 500 

1 147 000 ХС 
5 000    

1982 / 83  22.6 ц/га ХС 
358 200 

1 178 000 ХС 
5 000    

1983 / 84  23.2 ц/га ХС 
354 400 

1 231 000 ХС 
5 000    

1984 / 85 544 000 22.1 ц/га ХС 
355 400 

1 205 000 ХС 
6 000    

1985 / 86 561 000 
690 

23.0 ц/га ХС 
348 000 

1 287 000 ХС 
6 000    

1986 / 87 650 000 
540 

17.5 ц/га ХС 
354 000 

1 138 000 ХС 
6 000    

1987 / 88 633 000 
600 

20.1 ц/га ХС 
380 000 

1 272 000 ХС 
6 000    

1988 / 89 636 000 
630 

21.1 ц/га ХС 
402 000 

1 341 000 ХС 
6 000    

1989 / 90  21.8 ц/га ХС 
397 000 

1 382 000 ХС 
6 000    

1990 / 91 623 000 
701 

23.4 ц/га ХС 
437 000 

1 457 000 ХС 
7 000    

1991 / 92 595 000 723 430 000 20 000 383 000  79 000 

1992 / 93 567 000 667 378 000 30 000 350 000  77 000 

1993 / 94 580 000 741 
430 000 

1 300 000 ХС 
24 000 390 000  93 000 

1994 / 95 574 000 547 314 000 24 000 310 000  73 000 

1995 / 96 572 000 411 235 000 30 000 216 000  62 000 

1996 / 97 557 000 215 120 000 30 000 115 000  37 000 

1997 / 98 480 000 375 180 000 32 000 58 000  127 000 

1998 / 99 541 000 364 197 000 40 000 210 000  74 000 

1999 / 00 560 000 391 219 000 40 000 180 000  73 000 

2000 / 01 491 000 381 187 000 65 000 122 000  73 000 

2001 / 02 515 000 357 184 000 56 000 128 000  73 000 

2002 / 03 490 000 302 148 000 80 000 90 000  51 000 

2003 / 04 550 000 364 200 000 84 000 116 000  51 000 

2004 / 05 550 000 369 203 000 90 000 91 000  72 000 

2005 / 06 600 000 358 215 000 90 000 125 000  72 000 

2006 / 07 600 000 433 260 000 93 000 160 000  80 000 

2007 / 08 642 000 460 295 000 95 000 170 000  110 000 

2008 / 09 305 000 1 098 335 000 88 000 140 000  217 000 

2009 / 10 295 000 1 085 320 000 82 000 250 000  205 000 

2010 / 11 600 000 642 385 000 95 000 155 000  340 000 

2011 / 12 550 000 604 332 000 125 000 150 000  397 000 

2012 / 13 550 000 673 370 000 129 000 175 000  463 000 

2013 / 14 550 000 613 337 000 131 000 354 000  315 000 

2014 / 15 545 000 611 333 000 134 000 325 000  189 000 

2015 / 16 545 000 541 295 000 137 000 273 000  74 000 

2016 / 17 545 000 542 296 000 140 000 143 000  86 000 

2017 / 18 545 000 559 304 000 140 000 159 000  91 000 

2018 / 19 545 000 519 283 000 141 000 127 000  105 000 

2019 / 20 545 000 519 283 000 141 000 149 000  98 000 

2020 / 21 556 000 519 289 000 143 000 121 000  123 000 

2021 / 22 573 000 522 299 000 144 000 155 000  123 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 1 
десятина = 1.092 539 8 гектара; 1 пуд = 0.016 380 687 2 тонны. 
 



TURKMENISTAN 
THE REPUBLIC OF TURKMENISTAN (officially) 

ISO Code:  TM/TKM/795 
Territory:   491 200 km

2
 (189 652 sq. miles) 

Population:  5 408 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Ashgabat (Aşgabat) 
National Currency: Manat (ISO Code: TMM/795), TMM1=100Teňňe 
 Notes:  1, 5, 10, 20, 50, 100 Manat. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Teňňe. 1, 2 Manat. 
Language:  Turkmen (closer to Turkish) is the official language. Russian is also widely spoken in urban areas, and 
Uzbek is spoken mainly in northern Turkmenistan. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 12 – Memorial Day, variable (February) – Kurban Bairam (Feast Of 
The Sacrifice), February 19 – National Flag Day, March 08 – International Women’s Day, March 21–22 – Novruz Bairam (Turkmen 
New Year), variable (first Sunday of April) – A Drop Of Water Is A Grain Of Gold Holiday, April 27 – Horse Day, May 09 – Victory Day, 
May 18 – Revival And Unity Day, May 19 – Holiday Of Poetry Of Magtymguli, May 25 – Carpet Day, June 21 – Day Of Election Of First 
President, July 10 – Türkmen Melon Holiday, July 14 – Türkmenbaşi Holiday, October 06 – Remembrance Day (Anniversary Of The 
1948 Earthquake), October 27–28 – Independence Day, variable (November) – Ramadan Bairam (End Of Ramadan), November 17 – 
Student Youth Day (a day off for students), variable (last Sunday of November) – Harvest Holiday (Bread Day), December 12 – 
Neutrality Day, variable (first Sunday of December) – Good Neighborliness Day. Muslim festivals are timed according to local sightings 
of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid 
Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed 
during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr 
and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.turkmenistan.gov.tm 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAIN INTERNATIONAL TRANSPORT CO. LTD 
1

st
 Floor, Hotel ABC, Berdingi, Nowoferyuzinskoye Shosse, 

Aşgabat, 7440 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-307195 
Fax: +993-12- 
http:// 
E-mail:  
 
KUEHNE & NAGEL – IBRAKOM FZE 
Nurberdi Pomma Köçesi 47, Paradeski Köçesi 35, 
Aşgabat, 7440 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-351918, 352141, 512290 
Fax: +993-12-351056, 352141, 512290 
http://www.kuehne-nagel.com, www.imisk.com.tr 
E-mail:  
 
M&M TURKMENISTAN LTD 
1

st
 Floor, Hotel ABC, Berdingi, Nowoferyuzinskoye Shosse, 

Aşgabat, 7440 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-454341, 518077, 518525 
Fax: +993-12-518074 
http://www.mumnet.com 
E-mail: mumtmas@mumnet.com 
 
SGS TURKMEN LTD 
195 Köçesi, MIR 2/1, 
Aşgabat, 744017 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-453238 
Fax: +993-12-456506 
http://www.sgs.com 
E-mail: raushan.k.umbetova@sgs.com, nabat.saparova@sgs.com 
– Kerbabaew Köçesi 3, 
Türkmenabaşy, 745000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-243-20662 
Fax: +993-243-22262 
http://www.sgs.com 
E-mail:  
 
TIS 
Çexow Köçesi 152A, 
Aşgabat, 744013 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-358218 
Fax: +993-12-358190 
http:// 
E-mail: ingosstm@online.tm 

 
TRANSRAIL ASHGABAT 
Magtymguly Şaýoly 96, 1

st
 Floor, 

Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-356244, 391827 
Fax: +993-12-356244, 391827 
http://www.transrail.com 
E-mail: transr@cat.glasnet.ru 
 
TÜRKMENGOSQUARANTINE 
(State Plant Quarantine Service of Turkmenistan) 
Azadi Köçesi 22, 
Aşgabat, 744005 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-356345, 356347, 356348, 474588, 474587 
Fax: +993-12-356348 
http:// 
E-mail:  
– DAŞOGUZ WELAÝATY QUARANTINE 
Çkalow Köçesi 28, 
Daşoguz, 746300 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-322-52954 
Fax: +993-322- 
E-mail:  
– LEBAP WELAÝATY QUARANTINE 
Konstandow Köçesi 94, 
Türkmenabat, 746100 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-422-21108, 37584 
Fax: +993-422- 
E-mail:  
– MARY WELAÝATY QUARANTINE 
Mel’niçnaya Köçesi 6, 
Mary, 745400 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-522-33645 
Fax: +993-522- 
E-mail:  
 
TÜRKMENISTANYŇ DEMIR ÝOLLARI 
(Turkmen Railways) 
Türkmenbaşi Şaýoly 7, 2

nd
 Floor, 

Aşgabat, 744007 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-355545, 384390, 384611, 392561 
Fax: +993-12-510632 
http:// 
E-mail:  
 



TÜRKMENISTANYŇ DÖWLET GÜMRÜK GULLUGY 
(Turkmen State Customs) 
Stepan Razin Köçesi 7, 
Aşgabat, 744025 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-470078, 470370, 470455, 470500 
Fax: +993-12-470079 
http:// 
E-mail:  

– AXAL WELAÝATY GOMROHANASY 
Köçesi , 
Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12- 
Fax: +993-12- 
E-mail:  
– DAŞOGUZ WELAÝATY GOMROHANASY 
Köçesi , 
Daşoguz, 746300 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-322-57274, 57313, 57391 
Fax: +993-322- 
E-mail:  
– LEBAP WELAÝATY GOMROHANASY 
Köçesi , 
Türkmenabat, 746100 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-422-21472, 21783, 41617 
Fax: +993-422- 
E-mail:  
– MARY WELAÝATY GOMROHANASY 
Köçesi, 
Mary, 745400 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-522-38313, 51529, 52843 
Fax: +993-522- 
E-mail:  
 
TÜRKMENISTANYŇ DÖWLET HARYT–ÇIG MAL BIRŽASY 
(Turkmenistan State Commodity and Raw Material Exchange) 
Arçabil Şaýoly 52, 
Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-446020/50, 446120, 446630 
Fax: +993-12-446616 
http://www.exchange.gov.tm 
E-mail: info@exchange.gov.tm, brokers@exchange.gov.tm 
 
TÜRKMENISTANYŇ SÖWDA–SENAGAT EDARASY 
(Turkmen Chamber of Commerce and Industry) 
B. Karryew Köçesi 17, 
Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-354594, 354717, 355594, 356403, 474419 
Fax: +993-12-351352, 354381, 355381, 476979 
http://www.cci.gov.tm 
E-mail: info@cci.gov.tm, info.cci.tm@gmail.com, mission@online.tm 

– AŞGABATEKSPERTIZA 
Şewçenko Köçesi 36, 
Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-471796, 471797, 471820, 471866 
Fax: +993-12- 
E-mail:  
– DAŞOGUZEKSPERTIZA 
Gurbansoltan Edje Köçesi 9A, 
Daşoguz, 746300 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-322-37415, 57723 
Fax: +993-322-57723 
E-mail:  
– LEBAPEKSPERTIZA 
Nyýazow Şaýoly 112, 
Türkmenabat, 746100 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-422-43859 
Fax: +993-422- 
E-mail:  
– MARYEKSPERTIZA 

Aşgabat Köçesi 90, 
Mary, 745400 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-522-50147, 50405 
Fax: +993-522- 
E-mail:  
 
TÜRKMENPAGTA DÖWLET KONSERNI 
(Turkmen Cotton, State Concern) 
1958 Köçesi (Andalib Köçesi) 151, 
Aşgabat, 744022 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-324601, 324605, 324618, 324670, 324746 
Fax: +993-12-323024, 323046, 324601, 324746 
http://www.turkmenpagta.gov.tm 
E-mail: turkmenpagta@mail.ru 
– PAGTA ÖNÜMLERINIÑ HILINE WE ONUÑ TEHNOLOGIÝASYNA 
GÖZEGÇILIK GULLUGY 
1995-nji Köçesi 12, 
Aşgabat, 744004 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12- 
Fax: +993-12- 
E-mail:  
 
TÜRKMENSTANDARTLARY 
Seydi Köçesi 14, 
Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-485859, 511494, 511728 
Fax: +993-12-510498 
http:// 
E-mail: nmsit@online.tm, ggins@online.tm 

– AXAL WELAÝATY STANDARTLARY 
Seydi Köçesi 14, 
Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-510349, 511067 
Fax: +993-12-511067 
E-mail:  
– DAŞOGUZ WELAÝATY STANDARTLARY 
Köçesi , 
Daşoguz, 746300 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-322-54093 
Fax: +993-322-59436 
E-mail:  
– LEBAP WELAÝATY STANDARTLARY 
Köçesi , 
Türkmenabat, 746100 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-422-22513, 61545 
Fax: +993-422-61545 
E-mail:  
– MARY WELAÝATY STANDARTLARY 
Köçesi, 
Mary, 745400 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-522-57886, 60073 
Fax: +993-522-60073 
E-mail:  
 
TURKMENTRANSEXPEDICIA 
Türkmenbaşi Şaýoly 7, 1

st
 Floor, 

Aşgabat, 744007 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-399209, 399215 
Fax: +993-12-399215 
http:// 
E-mail:  
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (TURKMEN) LTD (WIS) 
Alisher Nawoiy Köçesi 50, Apt. 4, 
Aşgabat, 744000 TURKMENISTAN 
Tel.: +993-12-344292, 471146 
Fax: +993-12-343412 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wisashgabat@online.tm

 
 
ТУРЦИЯ 



 
Несмотря на то, что история возделывания Хлопчатника на территории нынешней Турции относится к 330-м годам до Нашей 
Эры, значительные подвижки в его культивировании были отмечены лишь в XI веке во времена династии Тюрок Сельджуков 
(Selcuk Turks) и в XIV веке во времена Османской Империи (Ottoman Empire). Бесплатное обеспечение семенами Хлопчатника 
из Америки и Египта, осуществлявшееся Британцами во времена Гражданской Войны в Америке (12 Апреля 1861 – 10 Мая 
1865), послужило толчком для возделывания Хлопчатника в районах побережья Эгейского Моря и Чукуровой (Киликийской) 
Низменности. Но коммерческое производство и переработка хлопка в Турции начались вслед за провозглашением в 1923 
Республики Турция и созданием в 1930-х банка SUMERBANK. Поскольку сельское хозяйство играло и играет значительную 
роль в экономике страны, то и хлопок стал одним из важнейших источников занятости населения и экономического развития 
Турции. Возделывание Хлопчатника в большинстве случаев было семейным бизнесом. К началу нового тысячелетия в Турции 
насчитывалось порядка 475 000 частных фермерских хозяйств, владеющих от 1 до 500 гектаров (га) (в среднем – 5.4 га) 
пахотных земель, и в которых работало приблизительно 1.5 миллиона человек. Практически до середины 1990-х первичной 
переработкой хлопка-сырца занимались члены трёх хлопкопроизводящих кооперативов, принадлежащих государству. В то же 
время в 1990-е Правительство Турции проводило политику преобразований и реформ, направленных на либерализацию и 
невмешательство со стороны государства в экономику. Либерализм основывался на принципе того, что механизм спроса и 
предложения на рынке сам отрегулирует экономику, сделав её наиболее эффективной и привлекательной для инвесторов. За 
короткий срок была произведена приватизация кооперативов, позволившая почти полностью прекратить правительственную 
интервенцию на хлопковом рынке страны, несмотря на отсутствие необходимых законодательных актов, которые должны бы 
были быть разработаны Парламентом Турции. Но и Парламент принял существенное участие в развитии хлопкового рынка 
Турции. Так, в 1997 он принял долгожданное законодательство для создания в Измирского Биржевого Рынка Хлопка (Izmir 
Cotton Exchange Market – IZVIP), заработавшего с Сентября 1997. Это обеспечило как фермеров, так и текстильщиков 
преимуществом владения фьючерсными ценами на хлопок с тем, чтобы каждая из сторон могла бы обезопасить себя от 
резких изменений мировых цен на хлопок и при этом строить графики своей работы с учётом нормального планирования. 
Вместе с тем, принципы либерализации должны были бы касаться всех секторов экономики, включая экспортёров и 
импортёров, а здесь-то как раз и происходили некоторые казусы, вызванные, впрочем, объективными факторами. В самом 
начале 1994 Правительство Турции ввело налог в размере 60 центов США за килограмм для предотвращения экспорта 
хлопкового волокна. Это было сделано при растущих мировых ценах на хлопок и во избежание серьёзного роста цен на 
текстиль на внутреннем рынке, а также при складывающейся ситуации в наращивающей обороты местной текстильной 
промышленности, когда потребление стало серьёзно опережать внутреннее производство хлопкового волокна, и возникла 
потребность в импорте. Таким образом, Правительство поддержало местную текстильную промышленность, а сам налог 
действовал ещё пару лет. Особенно сильный рост объёмов производства хлопкового волокна произошёл в 1980-е и 1990-е, в 
результате чего страна превратилась в седьмого крупнейшего мирового производителя хлопка. В это время увеличивались не 
только посевные площади, занимаемые под Хлопчатник, но и эффективность его возделывания. Например, 
производительность земельных площадей по хлопковому волокну возросла с 740 кг/га в начале 1970-х до 1 200 кг/га в начале 
нового тысячелетия. И если сравнивать этот показатель со среднемировыми значениями, то он превосходит их на 100%. 
Учитывая все объективные факторы, можно твёрдо заявлять о том, что Турция в состоянии ещё значительнее увеличить своё 
производство Хлопчатника. Вместе с тем Турецкие фермеры испытывали и ряд серьёзных проблем, среди которых были 
проблемы орошения, нехватка пестицидных технологий и общая нехватка современной техники. Во время созревания 
Хлопчатника в Мае, Июне, Июле в районах его возделывания выпадает всего 190 мм (три четверти дюйма) осадков, и, 
конечно же, для нормального роста растения требуется вода, подводимая с помощью систем орошения. Более правильная 
система орошения и эффективное управление такой системой позволило бы ещё больше увеличить производительность 
земель. Для создания такой системы Турецким фермерам нужна сельскохозяйственная техника, и в частности 
широкополосные современные планировщики земли (land levelers) для выравнивания поверхности пашни. Методы 
выравнивания поверхностей, действовавшие до недавнего прошлого, были примитивными и малоэффективными. Лишь в 
конце 1990-х фермеры стали выравнивать свои поля с помощью лёгких планировщиков земли (landplanes) в виде 
самодельных механических конструкций, напоминающих планировщики земли, а до тех пор они осуществляли это вручную по 
устаревшим технологиям. Но использование даже таких механических конструкций в большинстве случаев создавало 
определённые трудности, поскольку множество пашен по своим площадям не превышало и 20 гектаров (или 50 акров (acres 
(ac))). В конце 1990-х один Итальянский производитель сельскохозяйственной техники представил новый планировщик земли 
(landplane), который складывается с помощью гидравлики и может легко транспортироваться на любые поля и обратно в 
гараж. Но кроме проблем с планировкой (выравниванием поверхности земли), у Турецких фермеров была ещё и проблема 
эффективного использования пестицидов. Какие использовать пестициды и из каких стран, этот вопрос регулировался 
Правительством Турции. У фермеров не было выбора в использовании пестицидов иных, нежели которые они использовали в 
последние 30 лет, и которые использовались для аналогичных целей в США. Практически все работы по борьбе с сорняками 
и различными грибками осуществлялись вручную, а в качестве основного химиката, используемого всё же при возделывании 
Хлопчатника, выступал Которан (Cotoran). 
 
Посевные работы по Хлопчатнику обычно проводятся в Турции с середины Марта и до середины Мая. Сбор хлопка-сырца 
производится в два-три этапа с середины Августа до конца Ноября. По штапельной длине волокна весь Турецкий хлопок 
можно отнести к волокну со средней штапельной длиной. Селекционных сортов, находящихся в культивировании, довольно 
мало. В настоящее время Турецкие фермеры возделывают Хлопчатник в четырёх географических регионах страны:- (i) юго-
западный район Анталья Иль (Antalya Il), (ii) южный район Чукуровой Низменности (Çukurova çukurel), (iii) восточное побережье 
Эгейского Моря (Aegean coastlands – по-Английски, Ege kiyilar – по-Турецки) и (iv) Юговосточная Анатолия (Southeastern 
Anatolia – по-Английски, Güneydoğu Anadolu – по-Турецки). Но как бы там ни было, конкуренция с другими 
сельскохозяйственными культурами, нехватка воды для орошения полей и большие затраты на выращивание ограничивают 
культивирование Хлопчатника по всей Турции. Да и в указанных четырёх географических районах хлопок производится 
далеко не в каждом илье. Иль – административная единица в Турции, сопоставимая с такими административными единицами, 
как вилаят, область, край, провинция, штат и тому подобное. 
 
В регион Антальи входит только Анталья Иль, в котором культивируется Хлопчатник. Почти половина всех 
хлопкоочистительных компаний региона оснащены пильными джинами (saw gins), наиболее приемлемыми для очистки 
хлопка-сырца со средней штапельной длиной волокна. Выход волокна из килограмма хлопка-сырца в этом регионе составляет 
390 грамм. 
 



В регион Чукуровой низменности входят следующие хлопкопроизводящие ильи:- Адана (Adana), Ичель (Içel), Кахраман Мараш 
(Kahraman Maraş) и Хатай (Hatay). В конце 1990-х здесь производилось 30% всего Турецкого хлопка. Климат в этом регионе во 
время созревания Хлопчатника жаркий и сухой, и в этой связи волокно получается немного короче, чем на побережье 
Эгейского Моря. Почти половина всех хлопкоочистительных компаний региона оснащены пильными джинами (saw gins), 
наиболее приемлемыми для очистки хлопка-сырца со средней штапельной длиной волокна. Выход волокна из килограмма 
хлопка-сырца в этом регионе составляет 390 грамм. 
 
В регион побережья Эгейского Моря входят следующие хлопкопроизводящие ильи:- Айдын (Aydin), Балыкесир (Balikesir), 
Бурса (Bursa), Денизли (Denizli), Измир (Izmir), Маниса (Manisa), Мугла (Muğla) и Чанаккале (Çanakkale). В конце 1990-х в этом 
регионе производилось приблизительно 45% всего Турецкого хлопка. Погода здесь менее экстремальная, что позволяет 
производить Хлопчатник с более качественными характеристиками волокна. Но во время посевной погода зачастую бывает 
чересчур влажной, что приводит к задержкам в посеве. Сам регион обладает более прогрессивными возможностями в 
отношении производства и переработки хлопкового волокна, хотя имеются и свои проблемы. Например, близость к морю 
отражается в повышенном содержании солей в посевных землях. Фермеры справляются с этой проблемой зимой 
затоплением этих земель, вода загоняет соли в землю ниже уровня корневой системы растений. Практически все 
хлопкоочистительные компании региона оснащены валичными джинами (roller gins), которые были бы более приемлемы для 
очистки хлопка-сырца с большой штапельной длиной волокна, но при этом выход волокна из килограмма хлопка-сырца 
составляет 420 грамм. В 1993 в городе Сёке (Söke), Илья Айдын была создана Ассоциация Эгейских Фермеров (EGE 
ÇIFTÇILER DERNEĞI), которая сразу же приступила к лоббированию интересов местных хлопкоробов. В середине 1990-х, 
когда Турецкое правительство вводило заградительные квоты на экспорт из страны Турецкого хлопка, эта ассоциация сыграла 
значительную роль в отмене этих пошлин и поддержке интересов хлопкоробов. 
 
В регион Юговосточной Анатолии входят следующие хлопкопроизводящие ильи:- Адыяман (Adiyaman), Батман (Batman), 
Газиантеп (Gaziantep), Диярбакыр (Diyarbakir), Мардин (Mardin), Сиирт (Siirt), Шанлыурфа (Şanliurfa), Ширнак (Şirnak) и Элязыг 
(Elaziğ). Почти половина всех хлопкоочистительных компаний региона оснащены пильными джинами (saw gins), наиболее 
приемлемыми для очистки хлопка-сырца со средней штапельной длиной волокна. Выход волокна из килограмма хлопка-сырца 
в этом регионе составляет 390 грамм. В отношении этого региона, прежде всего, необходимо отметить о так называемом Юго-
Восточном Анатолийском Проекте или сокращенно – ЮАП (Güneydoğu Anadolu Proje, сокращенно – GAP), являющимся самым 
крупным в мире и наиболее экстенсивным проектом регионального развития. На реализацию проекта, запущенного в 1980, 
было выделено 32 миллиарда Долларов США. Основными целями этого проекта является орошение первобытных, сухих и 
никогда до сих пор необрабатываемых земель посредством реанимирования бассейна рек Тигр (Tigris) и Евфрат (Euphrates). 
После строительства 22 дамб и 19 гидроэлектростанций 894 000 гектаров земли стали орошаемыми, что в свою очередь 
привело к мощному увеличению продуктивности сельского хозяйства, а также быстрой индустриализации и развития этого 
региона. Практически 80% этих земель были отданы под посевы Хлопчатника. Всего же по окончанию проекта в 2010 1.7 
миллионов гектаров земли должны будут стать орошаемыми. Поскольку развитие вызывает рост доходов, то оно привело и к 
структурным изменениям в экономике, политике, культуре и социальной жизни региона за счёт создания новых институтов, 
организации промышленности, внедрения новых современных технологий и притока квалифицированного персонала. Чтоже 
касается хлопка и текстильной промышленности, Хлопчатник стал основной сельскохозяйственной культурой, возделываемой 
в Юго-Восточной Анатолии. По объёмам роста производства Хлопчатника в этом регионе можно судить по следующим 
показателям:- сезон 1991/92 – произведено 150 000 тонн, 1998/99 – 380 000 тонн, прогноз на 2005/06 – 600 000 тонн. Такое 
увеличение производства хлопкового волокна повлекло за собой привлечение инвестиций в создание новых 
высокотехнологичных текстильных предприятий, перерабатывающих это сырьё в высококачественную готовую продукцию. 
Вместе с тем возникает вопрос:- А готовы ли были местные фермеры, джинеры и текстильщики к эффективному производству 
и переработке Хлопчатника поскольку до того они не занимались в этом месте хлопком совсем? В конце 1990-х Турция 
приглашала для консультирования местных фермеров специалистов из США. 
 
Культивирование того или иного Селекционного Сорта Хлопчатника было возможно только после его регистрации или, по 
крайней мере, разрешения Министерства Сельского Хозяйства (Ministry of Agriculture) и Генерального Директората По 
Сельскохозяйственным Вопросам при Институте Защитного Контроля (Rural Affairs General Directorate of Protection Control 
Institute) в Анкаре в соответствии с Актом о Регистрации Селекционных Типов Растений (Registration of Plant Varieties Act). К 
началу нового тысячелетия в Турции было зарегистрировано 34 Селекционных Сорта Хлопчатника, 22 из которых 
принадлежали государственным исследовательским институтам и 11 – частным компаниям. С середины 1980-х 
Правительство Турции принимало активное участие в финансировании и контроле по разработкам новых Селекционных 
Сортов Хлопчатника с ранним периодом созревания, более приемлемых и продуктивных, с повышенной устойчивостью роста 
для возделывания в том или ином районе страны, а также всевозможных новаций в фермерстве по выращиванию 
Хлопчатника. Однако, приблизительно 20% семян, идущих в посев, продаётся государственными фермами, а оставшийся 
объём реализуется местными хлопкоочистительными компаниями. К сожалению, более 95% семян имеют запушённость (fuzzy 
form), и улучшение качества семян могло бы повысить конкурентоспособность Турецкой текстильной промышленности и 
увеличить доходы хлопкоробов. В этой связи было бы наиболее правильным, чтобы за подготовку и продажу семян для 
посева занимались бы специализированные компании, а не хлопкоочистительные или иные. Запушенность семян вызвана 
тем, что большинство хлопкоочистительных компаний не имеют установок по отделению линта (или линтерованию (delinting)) 
от семян после их первичной обработки при отделении от них волокна. Получаемый линт (linter) тоже мог бы приносить 
доходы этим компаниям, поскольку используется во многих странах в производстве целлюлозы, и мог бы быть продан на 
экспорт, если в нём нет необходимости внутри страны. В середине 1990-х для этой цели были построены и введены в 
действие два государственных в регионе побережья Эгейского Моря и одно частное в регионе Южной Анатолии предприятия 
по отделению линта от семян. Эти три предприятия могут покрыть всю производственную необходимость Турции в 
делинтировании семян, но при этом возникает другая проблема – необходимость переоснастки устаревшей посевной техники 
фермеров, приспособленной к посеву запушенных семян. Несмотря на то, что такое переоснащение достаточно несложное 
мероприятие оно требует определённого времени. Кроме того, семена для посева также требуют должного уровня 
сертификации. Сбор хлопка-сырца в Турции производится вручную, требуя при этом огромного количества сезонных рабочих. 
Кроме того ручной сбор затягивается на длительный период, в течение которого могут происходить серьёзные изменения 
погоды, что в свою очередь отражается как на количестве, так и на качестве будущего хлопкового волокна. При возрастающих 
объёмах производства Хлопчатника стало требоваться всё больше и больше сезонных рабочих, и, например, в сезон 1995/96 
расходы на сбор урожая утроились, достигнув при этом 30% от стоимости самого хлопка. Единственным выходом из 
складывающейся ситуации смогло бы стать использование хлопкоуборочных комбайнов (machine pickers), но при этом 



необходимо было бы использовать в культивировании и селекционные сорта Хлопчатника, приемлемые для сбора 
комбайнами. Практически во всех регионах возделывания Хлопчатника с сезона 1996/97 сборщиками хлопка-сырца стали 
проводиться демонстрации в защиту своих прав и привлечения к сбору комбайнов. Однако использование комбайнов не так 
уж проблематично, как это может показаться непосредственно хлопкоробам. В производстве и первичной обработке хлопка-
сырца в Турции существует своего рода разделение труда. Практически все 500 хлопкоочистительных компаний, 
действующих в стране, являются частными. Они закупают хлопок-сырец у фермеров и джинируют его на своих 
хлопкоочистительных установках. И если фермеры станут использовать механический сбор хлопка-сырца, то и 
хлопкоочистительным компаниям придётся провести переоснастку своего оборудования с установкой дополнительных 
сушильных аппаратов и оборудования предварительной очистки. Используемые в ряде стран валичные джины модели Плат 
(Platt model roller gins), предназначенные для очистки собранного комбайнами хлопка-сырца, требуют более качественной 
предварительной очистки хлопка-сырца. К сожалению, используемые в Турции валичные джины не способны очищать хлопок-
сырец, собранный комбайнами, поскольку не оснащены необходимым для этого оборудованием. Пытаясь сделать волокно 
более качественным, джинеры иногда усердствуют сверх нормы, в результате на выходе получается волокно с большим 
содержанием коротких волокон. Увеличивающееся в стране производство пряжи пневмомеханического способа прядения 
требует очистки хлопка-сырца пильными джинами, производящими более качественное для этих целей волокно. Всё 
хлопковое волокно классифицируется в местах очистки назначенными государством инспекторами с использованием системы 
зелёной карты (green card system), аналогичной системе, используемой в США. Несмотря на это, существует серьёзная 
проблема, связанная с качеством Турецкого хлопкового волокна. В настоящее время лишь малое количество 
хлопкоочистительных компаний при формировании модулей (modules) определяют качество хлопка-сырца для его 
последующей сортировки и распределения по бунтам, содержащим сырьё одного сорта. Конечно же, введение 
инструментального метода определения качества производимого хлопкового волокна на покипной основе с использованием 
Высокопроизводительного Инструмента (ВПИ) (High Volume Instrument (HVI) принесло бы дополнительные прибыли 
хлопкоочистительным компаниям. Но это требует и серьёзных инвестиций, которых у местных джинеров очень мало. В 
результате на внутреннем рынке зачастую оказывается замиксованное хлопковое волокно. В соответствии с имеющимися 
инструкциями со стороны государственных структур джинирование должно быть закончено до конца Апреля. Ежегодно до 
сбора урожая Правительство Турции анонсирует цены поддержки на хлопок-сырец (seed cotton support prices) на уровне ниже 
международных цен. Но внутренние цены на хлопковое волокно формируются рынком на основе спроса и предложения. В 
результате Правительство встает перед дилеммой утверждения более высоких цен для поддержки производства, но менее 
низких с тем, чтобы стоимость сырья, поступающего текстильным предприятиям, была бы конкурентоспособной. Как правило, 
Правительство выбирает в качестве основного приоритета развитие сельского хозяйства и села. 
 
В соответствии с подписанным в 1963 соглашением между Турцией и Европейским Союзом, Турция стала ассоциативным 
членом Евросоюза и получила право экспортировать все виды производимых товаров в страны ЕС без каких-либо налогов и 
таможенных пошлин. Но благодаря серьёзному лоббированию со стороны Европейских производителей текстиля и одежды, в 
1980 ЕС решил наложить количественные ограничения на импорт хлопковой пряжи из Турции. Впоследствии это ограничение 
было распространено комиссией ЕС также на 6 текстильных и 10 одежных категорий продукции из Турции. Но несмотря на 
негативные воздействия этих ограничений, в 1990 страна стала крупнейшим поставщиком текстильных изделий и одежды в 
страны Европейского Союза, правда, в 1991 она уступила это первенство Китаю. Фактически же поддержка Европейским 
Союзом Турецкой торговли не является для Турецких производителей сколь-либо существенной в сравнении с поддержкой 
торговли стран Северо-Западной Европы. И основной её целью является сужение бреши в экономическом развитии между 
различными регионами Турции. И в этой связи отмена в 1995 таможенных ограничений на ввоз в страны ЕС Турецкой 
продукции позволила значительно повысить потенциал производственного и швейного секторов текстильной промышленности 
Турции. В то же самое время благодаря принятию новой экономической политики, сокращения бюрократических барьеров и 
исполнению правительственных решений по поддержке в текстильный сектор экономики Турции в 1980-е и 1990-е потоком 
пошли инвестиции, и сам сектор рос с огромной скоростью. В конце 1990-х объём продукции текстильной промышленности 
Турции составил 10% от объёма всей продукции страны, а в отношении экспорта – превысил 40% от всего объёма вывозимой 
продукции. Фактически текстильная и швейная промышленности превратились в локомотив Турецкой экономики. В начале 
нового тысячелетия страна стала одним из основных игроков на мировом текстильном рынке, за короткий срок уверенно заняв 
восьмое место среди стран экспортёров текстиля. Кроме того, за счёт превышения потребления хлопкового волокна над его 
внутренним производством Турция, начиная с сезона 1991/92, превратилась в импортёра хлопка. Турецким текстильным 
компаниям стал поступать на переработку хлопок из Греции, Сирии, США и стран Средней Азии. Основной продукцией 
текстильной промышленности стала продукция из хлопка, потребление которого возросло в начале нового тысячелетия 
более, чем в четыре раза с начала 1980-х, и более, чем в два раза – в течение 1990-х, составив в сезон 2002/03 1 400 000 
тонн. Модернизации подверглись не только выращивание и джинирование хлопка-сырца, но и процессы приготовления, 
прядения, ткачества и отделки готовых тканей. Избыточная продукция отрасли будь то пряжа, ткани или швейные изделия, не 
потребляемая внутренним рынком в таком возросшем объёме, стала экспортироваться в Европейский Союз, Россию и другие 
страны. Кроме всего прочего, Турция стала импортировать и реэкспортировать как хлопковое волокно, так и пряжу, и швейные 
изделия. Увеличение выпуска текстильной продукции произошло также и производстве шерстяных и синтетических тканей. 
Вместе с тем Турецкие производители сталкивались и с серьёзными проблемами. Например, начавшееся в Ноябре 2000 и 
проявившееся вновь в Феврале 2001 значительное обесценивание Турецкой Лиры с одновременным повышением 
процентных ставок (interest rates) и занятием банками выжидательной позиции, серьёзно осложнили коммерческое развитие. 
Текстильщики были не в состоянии точно оценивать свою продукцию на внутреннем рынке, поскольку из-за больших 
колебаний курса Лиры в отношении в Доллару США и высоких кредитных затрат происходило постоянное удорожание 
сырьевой составляющей готовой продукции. 
 
Турция является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 26 Марта 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 17 Октября 1951. 
 

 

Развитие Ситуации В Турции По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   17 000     

1925 / 26   27 000     

1926 / 27   21 000  17 000   



1927 / 28   12 000  16 000   

1928 / 29   15 000  15 000   

1929 / 30   22 000  17 000   

1930 / 31   16 000  29 000   

1931 / 32   20 000  20 000   

1932 / 33   20 000  9 000   

1933 / 34   29 000  4 000   

1934 / 35   38 000  12 000   

1935 / 36   52 000 16 000 14 000   

1936 / 37   51 000 20 000 21 000   

1937 / 38   65 000 24 000 11 000   

1938 / 39   54 000 29 000 25 000   

1939 / 40   48 000 34 000 9 000   

1940 / 41   56 000 36 000 11 000   

1941 / 42   59 000 34 000 8 000   

1942 / 43   57 000 34 000 2 000   

1943 / 44   40 000 35 000 7 000   

1944 / 45   49 000 37 000 7 000   

1945 / 46 231 000 155 36 000 40 000 1 000  13 000 

1946 / 47 247 000 181 45 000 41 000 1 000  15 000 

1947 / 48 206 000 233 48 000 40 000 1 000  21 000 

1948 / 49 298 000 197 59 000 40 000 28 000  11 000 

1949 / 50 305 000 342 105 000 45 000 46 000  25 000 

1950 / 51 448 000 265 119 000 50 000 76 000  17 000 

1951 / 52 642 000 207 133 000 60 000 57 000  33 000 

1952 / 53 675 000 245 165 000 63 000 94 000  40 000 

1953 / 54 605 000 230 139 000 78 000 82 000  19 000 

1954 / 55 582 000 245 143 000 96 000 51 000  14 000 

1955 / 56 625 000 251 157 000 101 000 31 000  39 000 

1956 / 57 637 000 259 165 000 109 000 49 000  41 000 

1957 / 58 625 000 216 135 000 113 000 29 000  30 000 

1958 / 59 631 000 285 180 000 115 000 71 000  24 000 

1959 / 60 624 000 312 195 000 109 000 89 000  17 000 

1960 / 61 621 000 309 192 000 109 000 59 000  22 000 

1961 / 62 649 000 327 212 000 111 000 100 000  22 000 

1962 / 63 660 000 371 245 000 115 000 125 000  26 000 

1963 / 64 628 000 410 258 000 131 000 129 000  24 000 

1964 / 65 680 000 479 326 000 136 000 175 000 1 000 66 000 

1965 / 66 685 000 474 325 000 141 000 209 000  42 000 

1966 / 67 712 000 537 382 000 145 000 238 000  41 000 

1967 / 68 718 000 552 396 000 160 000 236 000  41 000 

1968 / 69 713 000 611 435 000 170 000 216 000  93 000 

1969 / 70 639 000 626 400 000 180 000 258 000  52 000 

1970 / 71 528 000 758 400 000 184 000 245 000 1 000 24 000 

1971 / 72 688 000 758 522 000 195 000 335 000  16 000 

1972 / 73 760 000 715 544 000 220 000 324 000  15 000 

1973 / 74 677 000 757 513 000 210 000 218 000  100 000 

1974 / 75 838 000 714 599 000 262 000 127 000  334 000 

1975 / 76 670 000 717 480 000 295 000 471 000  48 000 

1976 / 77 581 000 817 475 000 317 000 126 000  80 000 

1977 / 78 777 000 740 575 000 297 000 265 000  92 000 

1978 / 79 653 000 727 475 000 304 000 209 000  54 000 

1979 / 80 612 000 778 476 000 267 000 134 000  129 000 

1980 / 81 672 000 744 500 000 293 000 222 000  112 000 

1981 / 82 654 000 747 488 000 311 000 208 000  81 000 

1982 / 83 595 000 822 489 000 339 000 137 000  95 000 

1983 / 84 605 000 863 522 000 386 000 109 000  122 000 

1984 / 85 760 000 763 580 000 414 000 155 000  132 000 

1985 / 86 660 000 785 518 000 430 000 68 000 16 000 168 000 

1986 / 87 589 000 815 480 000 460 000 112 000 60 000 136 000 

1987 / 88 586 000 884 518 000 502 000 40 000 66 000 125 000 

1988 / 89 740 000 878 650 000 552 000 145 000 44 000 122 000 

1989 / 90 725 000 851 617 000 560 000 45 000 77 000 211 000 

1990 / 91 641 000 1 021 655 000 557 000 164 000 46 000 150 000 

1991 / 92 599 000 938 561 000 607 000 56 000 92 000 140 000 

1992 / 93 637 000 900 574 000 676 000 59 000 233 000 212 000 

1993 / 94 568 000 1 061 602 000 700 000 109 000 119 000 124 000 

1994 / 95 581 000 1 081 628 000 849 000 1 000 236 000 138 000 

1995 / 96 757 000 1 125 851 000 948 000 55 000 113 000 99 000 

1996 / 97 744 000 1 054 784 000 1 046 000 46 000 332 000 123 000 

1997 / 98 722 000 1 161 838 000 1 100 000 27 000 399 000 233 000 

1998 / 99 757 000 1 166 882 000 1 100 000 80 000 246 000 181 000 

1999 / 00 719 000 1 100 791 000 1 156 000 42 000 525 000 300 000 

2000 / 01 685 000 1 285 880 000 1 250 000 19 000 381 000 292 000 

2001 / 02 693 000 1 330 922 000 1 372 000 15 000 623 000 450 000 

2002 / 03 721 000 1 248 900 000 1 390 000 51 000 516 000 425 000 

2003 / 04 637 000 1 429 910 000 1 415 000 60 000 515 000 375 000 

2004 / 05 640 000 1 406 900 000 1 550 000 16 000 743 000 452 000 

2005 / 06 600 000 1 333 800 000 1 500 000 47 000 762 000 467 000 

2006 / 07 630 000 1 190 750 000 1 550 000 66 000 877 000 478 000 



2007 / 08 500 000 1 250 625 000 1 325 000 81 000 711 000 409 000 

2008 / 09 330 000 1 333 440 000 1 130 000 30 000 636 000 325 000 

2009 / 10 280 000 1 357 380 000 1 300 000 33 000 956 000 328 000 

2010 / 11 481 000 1 699 817 000 1 300 000 32 000 729 000 542 000 

2011 / 12 542 000 1 528 828 000 1 300 000 62 000 519 000 526 000 

2012 / 13 488 000 1 525 745 000 1 360 000 47 000 803 000 667 000 

2013 / 14 451 000 1 526 688 000 1 400 000 44 000 924 000 835 000 

2014 / 15 460 000 1 565 720 000 1 486 000 51 000 800 000 818 000 

2015 / 16 434 000 1 475 640 000 1 500 000 50 000 918 000 826 000 

2016 / 17 420 000 1 674 703 000 1 455 000 73 000 801 000 802 000 

2017 / 18 462 000 1 714 792 000 1 481 000 71 000 876 000 918 000 

2018 / 19 518 000 1 885 977 000 1 555 000 155 000 786 000 1 115 000 

2019 / 20 478 000 1 705 815 000 1 477 000 98 000 1 017 000 1 373 000 

2020 / 21 400 000 1 641 656 000 1 580 000 88 000  1 012 000 1 373 000 

2021 / 22 400 000 1 641 656 000 1 620 000 87 000 1 051 000 1 373 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
TURKEY (TURKIYE) 
THE REPUBLIC OF TURKEY (officially) 

ISO Code:  TR/TUR/792 
Territory:   779 452 km

2
 (300 948 sq. miles) 

Population:  79 410 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Ankara 
National Currency: Yeni Türk Lirasi (ISO Code: TRY/949) TRY1=100Yeni Kurus 
 Notes:  1, 5, 10, 20, 50, 100 Yeni Türk Lirasi. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Yeni Kurus. 1 Yeni Türk Lirasi. 
Language:  Turkish is the official language. Kurdish is also spoken by a minority in the southeast. English, French, 
German and Russian are spoken in cities. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Kurban Bayrami (Feast Of The Sacrifice), April 23 – 
National Sovereignty Day and Children’s Day, May 19 – Commemoration Of Atatürk and Youth Day and Sports Day, August 30 – 
Victory Day, October 29 – Proclamation Of The Republic (1923), variable (October) – Ramazan Bayrami (End Of Ramadan). Muslim 
festivals are timed according to local sightings of various phases of the Moon and the dates given above are variable. During the lunar 
month of Ramadan that precedes Ramazan Bayrami, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may 
be interrupted. Some restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Generally, centers 
of tourism are unaffected. Some disruption may continue into Ramazan Bayrami itself. Ramazan Bayrami and Kurban Bayrami may 
last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.cankaya.gov.tr, www.basbakanlik.gov.tr, www.mfa.gov.tr 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ADANA TICARET BORSASI 
(Adana Commodity Exchange) 
Çinarli Mahallesi, Atatürk Caddesi 61017, Sokak No. 2, 
TR-01330 Seyhan, Adana, TURKEY 
Tel.: +90-322-4537034, 4543631, 4577625, 4590081 
Fax: +90-322-4543632, 4589452 
http://www.adanatb.org.tr 
E-mail: genelsekreterlik@adanatb.org.tr 

 
CARGO CONTROL 
Piri Reis Mahallesi, Inonu Bulvari, Derya Apartmani Kat 1 No. 3, 
PO Box 518, 
TR-33001 Icel, Mersin, TURKEY 
Tel.: +90-324-3288935, 3288936 
Fax: +90-324-3288934 
http://www.carcon.com 
E-mail: semirsalman@superonline.com 

 
ÇUKOBIRLIK 
(Chukurova Cotton, Peanuts and Oil Seeds Cooperatives 
Association) 
Mersin Karayolu 19 Km, 
TR-01355 Seyhan, Adana, TURKEY 
Tel.: +90-322-4410121, 4411500 
Fax: +90-322-4410085, 4410115, 4410330 
http://www.cukobirlik.com.tr 
E-mail: cukobirlik@cukobirlik.com.tr, info@cukobirlik.com.tr 

 
EGE ÇIFTÇILER DERNEĞI 
(Aegean Farmer Association) 
Inönü Caddesi 5/4, Hükümet Karşisi, 
TR-09200 Söke, Aydin, TURKEY 
Tel.: +90-256-5188590 

Fax: +90-256-5188590 
http://www.efes.net.tr/aegean_farmers 
E-mail: kkayhan@efes.net.tr 

 
EGE UNIVERSITY 
DEPARTMENT OF TEXTILE ENGINEERING 
Ege Üniversitesi Kampüsü, 
TR-35100 Bornova, Izmir, TURKEY 
Tel.: +90-232-3399222 
Fax: +90-232-3887859 
http://www.ege.edu.tr 
E-mail: hkadoglu@textil.ege.edu.tr 

 
GENERAL DIRECTORATE OF PROTECTION AND CONTROL 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND FORESTRY 
Akay Caddesi No. 3, 
TR-06100 Bakanliklar, Ankara, TURKEY 
Tel.: +90-312-4257789 
Fax: +90-312-4181262 
http:// 
E-mail:  
 
ISTANBUL HAZIR GIYIM VE KONFEKSIYON IHRACATÇILARI 
BIRLIĞI (IHKIB) 
(Istanbul Apparel Exporters’ Association) 
Cobancesme Mevkii, Sanayi Caddesi, Dis Ticaret Kompleksi, B-Blok, Yenibosna, 
TR-34196 Bahçelievler, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-212-4540200 
Fax: +90-212-4540201, 4540410 
http://www.ihkib.org.tr 
E-mail: apparel&d@itkib.org.tr 
 



ISTANBUL TEKSTIL VE HAMMADDELERI IHRACATÇILARI 
BIRLIĞI (ITHIB) 
(Istanbul Textile and Raw Materials Exporters Association) 
Cobancesme Mevkii, Sanayi Caddesi, Dis Ticaret Kompleksi, B-Blok, Yenibosna, 
TR-34196 Bahçelievler, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-212-4540200 
Fax: +90-212-4540201, 4540410 
http://www.ithib.org.tr 
E-mail: info@ithib.org.tr 

 
IZMIR TICARET BORSASI 
(Izmir Commodity Exchange) 
Gazi Bulvari No. 2, 
TR-35210 Konak, Izmir, TURKEY 
Tel.: +90-232-4251370, 4412054, 4461705, 4811038, 4811039, 4837885 
Fax: +90-232-4842954 
https://itb.org.tr 
E-mail: info@itb.org.tr, genelsekreterlik@itb.org.tr 

 
İYI PAMUK UYGULAMALAN DERNEĞI (IPUD) 
(Turkey’s Good Cotton Practices Association) 
Istasyon Mahallesi, Taştepe Mevkii, Sarigül Caddesi, 1421 Sokak No. 81, 
TR-34303 Küçükçekmece, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-212- 
Fax: +90-212- 
https://www.iyipamuk.org.tr 
E-mail: info@iyipamuk.org.tr 
– Kültür Mahallesi, 1378 Sokak No. 6, Akademi Apt. B Blok D:17, Alsancak, 
TR-35030 Konak, Izmir, TURKEY 
Tel.: +90-232-5043986 
Fax: +90-232- 
E-mail:  
 
MAERSK DENIZCILIK AŞ 
— Doğanbey, Kükürtlü Caddesi Tan Iş Merkezi C Blok No. 4 D 6, 
TR-16220 Osmangazi, Bursa, TURKEY 
Tel.: +90-224-2197600, 2330325 
Fax: +90-224-2330328 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: bursalexp@maersk.com 
— Akkom Ofis, 17 Saray Mahallesi Dr Adnan Buyukdeniz Cd. 2 Blok, Dora Park4, 
TR-3478 Ümraniye, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-212-2173434, 3400000 
Fax: +90-212-2175757 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: istsalexp@maersk.com 
— Adalet, Anadolu Megapol Tower No. 41, 
TR-35530 Bayrakli, Izmir, TURKEY 
Tel.: +90-232-4636622, 4889100 
Fax: +90-232-4645153 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: izmsalexp@maersk.com 
— Cakmak Caddesi Mahmut Torun, Ismerkezi, 30 Sokak, Kat: 7 No: 27, 
TR-33050 Mersin, TURKEY 
Tel.: +90-324-2377502 
Fax: +90-324-2321569 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: msisalexp@maersk.com 

 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND FORESTRY 
(T.C. TARIM VE ORMAN BAKANLIĞI) 

Üniversiteler Mahallesi, Dumlupinar Bulvari No. 161, 
TR-06800 Çankaya, Ankara, TURKEY 
Tel.: +90-312-2873360 
Fax: +90-312-2877266 
http://www.tarimorman.gov.tr 
E-mail: tarimveormanbakanligi@hs01.kep.tr 
 
MONSANTO TÜRKIYE 
Palladium Tower Iş Merkezi, Barbaros Mahallesi, Kardelen Sok. No. 2 Kat. 4, 
TR-34746 Ataşehir, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-216-5595900 

Fax: +90-216-5595909 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
PAMUKLU TEKSTIL SANAYICILERI BIRLIĞI (PTSB) 
(Cotton Textile Manufacturer’s Union) 
c/o SANKO HOLDING AŞ 
Sanko Plaza, Evren Mahallesi, Gülbahar Caddesi No. 57, 
TR-34212 Güneşli, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-212-4104500, 4104685 
Fax: +90-212-4104502, 4745465 
http://www.tptsb.org 
E-mail: abagcuvan@tptsb.org 
 
SGS SUPERVISE GÖZETME ETÜD KONTROL SERVISLERI AŞ 
HEADQUARTERS 
Abide-I Hürriyet Caddesi, Geçit Sokak 10, Floor 1-2-3-4, 
TR-34381 Şişli, Istanbul, TURKEY 
Tel.: +90-212-2250034, 3684000, 3684062 
Fax: +90-212-2964782, 2964783 
http://www.tr.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.turkey@sgs.com, gulnur.bedge@sgs.com 
— 1471 Sokak No. 55, Tavas 304, 351, Merkezi, Kat 4 D:4, Alsancak, 
TR-35220 Izmir, TURKEY 
Tel.: +90-232-4649496 
Fax: +90-232-4213400 
http://www.tr.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
TC GÜMRÜKLERI 
(Turkish Customs) 
TC Başbakanlik Gümrük Müsteşarliği Hükümet Meydani, Ulus, 
TR-06100 Ankara, TURKEY 
Tel.: +90-312-3068760/1, 3068860/1 
Fax: +90-312-3068775, 3068965 
http://www.gumruk.gov.tr 
E-mail: ggm@gumruk.gov.tr 

 
TURKDEX (VADELI IŞLEM VE OPSIYON BORSASI) 
(Turkish Derivatives Exchange) 
Akdeniz Caddesi No. 14, Birsel Iş Merkezi, Daire 601, 
TR-35210 Alsancak, Izmir, TURKEY 
Tel.: +90-232-4811081, 4811111 
Fax: +90-232-4456185 
http://www.turkdex.org.tr, www.vob.org.tr 
E-mail: turkdex@turkdex.org.tr, vob@vob.org.tr, yonetim@vob.org.tr 

 
TÜRKIYE CUMHURIYETI DEVLET DEMIRYOLLARI 
(Turkish State Railways) 
Talatpaşa Bulvari, 
TR-06330 Gar, Ankara, TURKEY 
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УЗБЕКИСТАН 

 
Территория нынешнего Узбекистана составляет 449 260 тысяч квадратных километров и простирается от Аральского Моря в 
Юго-Восточном направлении и частично на Запад. В состав Республики Узбекистан (O’zbekiston Respublikasi) входят:- 
Андижанская, Бухарская, Кашкадарьинская, Наманганская, Самаркандская, Сырдарьинская, Ташкентская, Ферганская, 
Хорезмская области и Республика Каракалпакстан. На Узбекском языке, а также в связи с переходом Узбекистана с 
Кириллицы на Латиницу, они носят следующие названия:- Андижон Вилояти (Andijon Viloyati), Бухоро Вилояти (Buxoro Viloyati), 
Жиззах Вилояти (Jizzax Viloyati), Қашқадарё Вилояти (Qashqadaryo Viloyati), Навоий Вилояти (Navoiy Viloyati), Наманган 
Вилояти (Namangan Viloyati), Самарқанд Вилояти (Samarqand Viloyati), Сирдарё Вилояти (Sirdaryo Viloyati), Сурхондарё 
Вилояти (Surxondaryo Viloyati), Тошкент Вилояти (Toshkent Viloyati), Фарғона Вилояти (Farg’ona Viloyati), Хоразм Вилояти 
(Xorazm Viloyati) и Қорақалпоғистон Республикаси (Qoraqalpog’iston Respublikasi). 
 
Возделывание Хлопчатника в Узбекистане как и вдругих странах мира определяется и ограничивается прежде всего 
климатическими условиями и водными ресурсами страны. Отдалённость страны от океанов и расположение территории в 
засушливой и жаркой зоне, наличие гор и безводных пустынь, обусловили континентальность климата с резкими переходами 
от сезона к сезону и большими перепадами температуры в течение суток. Кроме того, Хлопчатник очень требователен к 
теплу, солнечному свету, плодородной почве с удобным рельефом для возможности применения средств механизации. По 
ряду признаков, таких как высота над уровнем мирового океана, температурный режим, осадки, почвенные разности и 
растительный покров и некоторых других, в Узбекистане выделяются четыре основных, крупных природных зоны:- (i) 
пустынная равнина (местное название чуль), (ii) предгорные равнины и предгорья (адыр), (iii) среднегорья (тау), и (iv) 
высокогорье (яйлау); посевы Хлопчатника производятся лишь в первых двух зонах. Преобладающая территория, на которой 
возделывается Хлопчатник в этой стране, расположена в зоне пустынь субтропического пояса и заключена в междуречье 
Сырдарьи и Амударьи, берущих своё начало с вершин Памиро-Алая и Тянь-Шаня и впадающих в Аральское Море. 
Хлопководство является ведущей отраслью не только сельского хозяйства, составляя более 40% объёма 
сельскохозяйственной продукции, но и всей экономики Узбекистана. 
 
История использования хлопка на территории современного Узбекистана насчитывает порядка 2000 лет. По крайней мере, 
поводом для этого местные учёные называли найденную в 1951 во время археологических раскопок древнего погребения на 
границе Наманганской Области Узбекской Советской Социалистической Республики (или Узбекской ССР или УзбССР) и 
Киргизской ССР домашнюю утварь с остатками верёвочек с хлопковым волокном. А первое кустарное производство тканей из 
хлопка началось на территории нынешнего Узбекистана в V–X веках в Самарканде, Бухаре, Хорезме и Фергане. По некоторым 
данным в 1760 проживавший на территории нынешнего Узбекистана гражданин Р. Глинков изобрёл ‘самопрялочную’ машину. 
 
Первый паровой хлопкоочистительный завод заработал в Тошкенте, Туркестанское Генерал-Губернаторство в 1874. Вслед за 
ним были построены заводы в Андижоне (Andijon), Каттакургоне (Kattaqo’rg’on), Куконе или Коканде (Qo’qon), Маргилоне 
(Marg’ilon), Намангане (Namangan) и Самарканде (Samarqand). Xxxxx. 
 
В самом начале XX века на территории нынешнего Узбекистана Хлопчатник возделывался в трёх земледельческих областях 
тогдашнего Туркестана (сначала с 1867 – Туркестанского Генерал-Губернаторства, а с 1886 по 1917 – Туркестанского Края, 
входившего в состав Российской Империи), и в частности в Самаркандской, Сыръ-Дарьинской и Ферганской областях; а также 
в Бухарском Эмирате (самостоятельном государстве с 1747 по 1920, являвшемся с 1868 вассалом Российской Империи). 
Статистические данные по хлопководству по трём областям Туркестана собирались и публиковались в ежегодниках 
Центрального Статистического Комитета Российской Империи, а по Бухарскому Эмирату – в то время информация не 
систематизировалась и не публиковалась. Вместе с тем статистическе данные Средне-Азиатской и Ташкентской дорог о 
вывозе хлопка со станций этих дорог указывают на то, что через них Бухарскiй, Персидскiй и другой хлопок проходил в 
небольших количествах. Что же касается трёх областей Туркестана, то ситуация с хлопководством в начале XX века 
выглядела там следующим образом:- в сезон 1911/12 в Самаркандской Области площадь посева под Хлопчатником 
составляла 46 936 десятин (или 51 280 гектаров), урожайность достигала 37.0 пудов хлопка-сырца с 1 десятины, и было 
собрано 1 734 400 пудов (или 28 411 тонн) хлопка-сырца; в Сыръ-Дарьинской Области площадь посева под Хлопчатником 
составляла 49 047 десятин (или 53 586 гектаров), урожайность достигала 39.5 пудов хлопка-сырца с 1 десятины, и было 
собрано 1 934 700 пудов (или 31 692 тонн) хлопка-сырца; и в Ферганской Области площадь посева под Хлопчатником 
составляла 267 347 десятин (или 292 087 гектаров), урожайность достигала 58.0 пудов хлопка-сырца с 1 десятины, и было 
собрано 15 497 000 пудов (или 253 852 тонн) хлопка-сырца. В 1912/13 в Самаркандской Области площадь посева под 
Хлопчатником составляла 31 593 десятин (или 34 517 гектаров), урожайность достигала 51.1 пудов хлопка-сырца с 1 
десятины, и было собрано 1 615 700 пудов (или 26 466 тонн) хлопка-сырца; в Сыръ-Дарьинской Области площадь посева под 



Хлопчатником составляла 62 379 десятин (или 68 152 гектаров), урожайность достигала 47.5 пудов хлопка-сырца с 1 
десятины, и было собрано 2 965 000 пудов (или 48 569 тонн) хлопка-сырца; и в Ферганской Области площадь посева под 
Хлопчатником составляла 264 546 десятин (или 289 027 гектаров), урожайность достигала 62.7 пудов хлопка-сырца с 1 
десятины, и было собрано 16 585 100 пудов (или 271 676 тонн) хлопка-сырца. В 1913/14 в Самаркандской Области площадь 
посева под Хлопчатником составляла 42 888 десятин (или 46 857 гектаров), урожайность достигала 26.5 пудов хлопка-сырца с 
1 десятины, и было собрано 1 134 500 пудов (или 18 584 тонн) хлопка-сырца; в Сыръ-Дарьинской Области площадь посева 
под Хлопчатником составляла 73 754 десятин (или 80 579 гектаров), урожайность достигала 53.9 пудов хлопка-сырца с 1 
десятины, и было собрано 3 972 300 пудов (или 65 069 тонн) хлопка-сырца; и в Ферганской Области площадь посева под 
Хлопчатником составляла 277 603 десятин (или 303 292 гектаров), урожайность достигала 66.8 пудов хлопка-сырца с 1 
десятины, и было собрано 18 541 200 пудов (или 303 718 тонн) хлопка-сырца. 
 
В сезон 1913/14 собранный хлопок-сырец перерабатывался в волокно на 208 мелких хлопкоочистительных заводах. 
Основным регионом возделывания Хлопчатника по-прежнему оставалась Ферганская Долина, располагавшаяся на 
территории Ферганской Области, на долю которой пришлось 62% всего отгруженного из Средней Азии в центральную часть 
Российской Империи хлопкового волокна; хлопкоробы Самаркандской и Сыръ-Дарьинской областей обеспечили в 
совокупности лишь 21.4% от общего объёма. Масштабное развитие производства и первичной переработки хлопка-сырца в 
Ферганской Области вывело её на сопоставимый уровень развития промышленности в Харьковской и Нижегородской 
губерниях. В Ферганской Области на тот момент действовали две трети всех хлопкоочистительных заводов Туркестанского 
Края Российской Империи. За поставки хлопкового волокна на фабрики, расположенные в центральной части Российской 
Империи, отвечал, в том числе, и Кокандский Биржевой Комитет, состоявший из представителей крупных промышленных и 
торговых кругов Ферганской Области, а также предприятий и банков центральной части Российской Империи. Старшиной 
этого комитета являлся туземный Еврей Якуб Вадвяев, глава Торгового Дома Вадвяевыхъ, ежесезонно скупавшего у 
хлопкоробов Ферганской Области для переработки и перепродажи до 7–8 миллионов пудов (или 115–131 тысяч тонн) хлопка-
сырца. 
 
Хлопководство продолжало активно развиваться не только в областях Туркестанского Края, но и в Бухарском и Хивинском 
ханствах, находившихся в тот момент времени под протекторатом Российской Империи, но сохранивших внутреннюю 
автономию. Хлопковым делом там заправляли, главным образом, кланы так называемых туземных Евреев. В сезон 1909/10 в 
Хивинском Ханстве, например, под Хлопчатником было занято порядка 16% всех посевных площадей ханства, причём две 
трети из них засевались Американскими Селекционными Сортами Хлопчатника. В тот сезон из Хивинского оазиса, 
включавшего и Амударьинский отдел, на фабрики в центральной части Российской Империи было отправлено 500 000 пудов 
(или 8 190 тонн) хлопкового волокна, а в сезон 1915/16 – уже 900 000 пудов (или 14 743 тонн) хлопкового волокна. К этому 
времени в Хивинском Ханстве функционировали более 30 хлопкоочистительных и 4 маслобойных заводов, причём лучшим 
хлопкоочистительным заводом из них считался оборудованный по мировым стандартам того времени завод, принадлежавший 
Большой Ярославской Мануфактуре. В сезон 1914/15 под Хлопчатником в Бухарском и Хивинском ханствах было занято 
140 200 гектаров (га) земли, а в сезон 1915/16 – уже 152 600 га. До начала Первой Мировой Войны (1914–18) доля этих ханств 
в общем объёме хлопкового волокна, поставлявшегося из Средней Азии в центральную часть Российской Империи, 
составляла около 13%. 
 
Ххххх. 02 Февраля 1920 в Хивинском Ханстве в результате народного восстания была свергнута власть хана, а 26 Апреля 
1920 там была провозглашена Хорезмская Народная Советская Республика. 02 Сентября 1920 войска Туркестанского Фронта 
Красной Армии под командованием М В Фрунзе пришли на помощь восставшему народу Бухарского Эмирата, свергли эмира и 
овладели Бухарой. В результате 08 Октября 1920 на территории бывшего эмирата была провозглашена Бухарская Народная 
Советская Республика. 
 
Возделывание Хлопчатника в Узбекской Советской Социалистической Республике (или Узбекской ССР или УзбССР) было 
неразрывно связано и с его селекцией. Так, если в 1930–34 на одном кусте Хлопчатника к 01 Сентября насчитывалось в 
среднем около 3 коробочек, то в 1936–41 – 5–5.5 коробочек, в 1950–56 – 6–7 коробочек, в 1963–66 – 7.6–8.2 коробочек; 
средний (условный) вес хлопка-сырца одной коробочки Хлопчатника в 1950-х–1960-х составлял от 3.6 до 4.0 граммов (г). Всё 
это приводило и к увеличению урожайности этой сельскохозяйственной культуры. 
 
Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника в УзбССР в 1950-е приводятся следующие показатели:- 1950/51 – 
посевные площади под Хлопчатником составляли 1 098 100 гектаров (га) (или 47.40% от всех посевных площадей под 
Хлопчатником в СССР), 1951/52 – 1 110 200 га (или 40.79%), в 1952/53 – 1 130 400 га (или 39.90%), 1953/54 – 1 152 600 га (или 
61.37%), 1954/55 – 1 340 300 га (или 60.87%), в 1955/56 – 1 317 900 га (или 59.95%) и 1956/57 – 1 304 300 га (или 63.15%). Что 
же касается регионов возделывания Хлопчатника в УзбССР в эти годы, то ситуация с посевными площадями под этой 
культурой выглядела следующим образом:- (i) Андижанская Область – 1950/51 – 147 900 га, 1951/52 – 150 600 га, 1952/53 – 
149 800 га, 1953/54 – 152 100 га, 1954/55 – 164 700 га, 1955/56 – 159 700 га, 1956/57 – 158 300 га; (ii) Бухарская Область – 
1950/51 – 138 600 га, 1951/52 – 140 100 га, 1952/53 – 138 500 га, 1953/54 – 137 900 га, 1954/55 – 145 100 га, 1955/56 – 139 800 
га, 1956/57 – 140 300 га; (iii) Кара-Калпакская Автономная Советская Социалистическая Республика (Кара-Калпакская АССР) – 
1950/51 – 76 000 га, 1951/52 – 80 400 га, 1952/53 – 85 300 га, 1953/54 – 85 100 га, 1954/55 – 105 700 га, 1955/56 – 105 800 га, 
1956/57 – 103 600 га; (iv) Кашка-Дарьинская Область – 1950/51 – 42 400 га, 1951/52 – 35 700 га, 1952/53 – 40 100 га, 1953/54 – 
42 900 га, 1954/55 – 68 500 га, 1955/56 – 69 700 га, 1956/57 – 68 300 га; (v) Наманганская Область – 1950/51 – 100 600 га, 
1951/52 – 102 200 га, 1952/53 – 103 000 га, 1953/54 – 107 100 га, 1954/55 – 120 900 га, 1955/56 – 119 800 га, 1956/57 – 119 100 
га; (vi) Самаркандская Область – 1950/51 – 135 600 га, 1951/52 – 128 000 га, 1952/53 – 129 900 га, 1953/54 – 134 200 га, 1954/55 
– 174 000 га, 1955/56 – 171 900 га, 1956/57 – 168 800 га; (vii) Сурхан-Дарьинская Область – 1950/51 – 59 700 га, 1951/52 – 
59 500 га, 1952/53 – 61 600 га, 1953/54 – 64 400 га, 1954/55 – 82 200 га, 1955/56 – 82 200 га, 1956/57 – 78 700 га; (viii) 
Ташкентская Область – 1950/51 – 153 900 га, 1951/52 – 165 900 га, 1952/53 – 166 100 га, 1953/54 – 170 500 га, 1954/55 – 
192 300 га, 1955/56 – 192 000 га, 1956/57 – 190 500 га; (ix) Ферганская Область – 1950/51 – 146 700 га, 1951/52 – 148 900 га, 
1952/53 – 158 700 га, 1953/54 – 160 000 га, 1954/55 – 176 700 га, 1955/56 – 170 900 га, 1956/57 – 171 000 га; (x) Хорезмская 
Область – 1950/51 – 96 700 га, 1951/52 – 98 900 га, 1952/53 – 98 300 га, 1953/54 – 98 400 га, 1954/55 – 110 200 га, 1955/56 – 
106 100 га, 1956/57 – 105 700 га. Следует также упомянуть, что практически вся посевная площадь под Хлопчатником 
находилась в УзбССР в ведении колхозов, а не совхозов. 
 



В сезон 1959/60 посевная площадь под Хлопчатником составила 1 383 000 га, с которой при урожайности хлопка-сырца в 22.9 
центнеров с одного гектара (ц/га) его сбор впервые превысил три миллиона тонн (т), составив 3 163 000 т хлопка-сырца, из 
которого вышло 1 019 100 т хлопкового волокна. 
 
В сезон 1961/62 посевная площадь под Хлопчатником впервые превысила полтора миллиона гектаров, составив 1 510 000 га, 
с которой при урожайности хлопка-сырца в 20.3 ц/га было собрано 2 949 000 т хлопка-сырца, из которого вышло 1 064 000 т 
хлопкового волокна. 
 
Об уровне механизации сбора хлопка-сырца в Узбекистане с 1950 по 1966 можно судить по приводимой ниже таблице, 
отражающей процент сбора машинами к валовому сбору:- 
 

Год 1950 1951 1952 1953 1954 1955 1956 1957 1958 1959 1960 1961 1962 1963 1964 1965 1966 

% 3.0 3.8 1.5 3.3 4.8 0.7 0.9 0.8 2.1 10.1 17.7 7.4 10.3 15.7 22.2 23.3 32.5 

 
Начало массового использования хлопкоуборочных машин состоялось в сезон 1963/64, применение которых позволило в 
сезон 1965/66 сократить до 60 дней продолжительность заготовки основной части (90%) всего урожая Хлопчатника, впервые 
выполнив план по производству хлопка-сырца в Октябре. 
 
В сезон 1966/67 посевная площадь под Хлопчатником составила 1 625 500 га, с которой при урожайности хлопка-сырца в 25.1 
ц/га было собрано 4 082 600 т хлопка-сырца, из которого вышло 1 325 300 т хлопкового волокна, для примера, в сезон 1913/14 
на территории нынешнего Узбекистана посевная площадь под Хлопчатником составляла всего 430 728 га, с которой при 
урожайности хлопка-сырца всего лишь в 12.2 ц/га было собрано 387 371 т хлопка-сырца, из которого вышло 178 800 т 
хлопкового волокна. К этому времени хлопковые волокно и линт, кроме поставок на фабрики по всему Союзу Советских 
Социалистических Республик (СССР), поставлялись также в Австрию, Болгарию, Великобританию, Венгрию, Германскую 
Демократическую Республику (ГДР), Данию, Демократическую Республику Вьетнам (ДРВ), Италию, Канаду, Корейскую 
Народную Демократическую Республику (КНДР), Кубу, Польшу, Румынию, Соединённые Штаты Америки (США), 
Федеративную Республику Германию (ФРГ), Финляндию, Чехословакию, Югославию, и Японию. 
 
В сезон 1972/73 в Узбекистане под Хлопчатником было задействовано 1 670 000 га земли, с которых собрали 4 709 000 тонн 
(т) хлопка-сырца (из которых 2 125 000 т (46% всего урожая) хлопкоуборочными комбайнами); средняя урожайность составила 
28 центнеров с одного гектара (ц/га). В тот сезон сбор хлопка-сырца по областям республики выглядел следующим образом:- 
Андижанская – 584 000 т, Ферганская – 556 000 т, Сырдарьинская – 515 000 т, Бухарская – 439 000 т, Самаркандская – 438 000 
т, Наманганская – 421 000 т, Ташкентская – 402 000 т, Сурхандарьинская – 392 000 т, Кашкадарьинская – 343 000 т, 
Хорезмская – 345 000 т, и Каракалпакская АССР – 266 000 т. 
 
В составе бывшего Союза Советских Социалистических Республик (СССР) Узбекистан практически не имел возможности для 
самостоятельного выхода на мировой рынок, за исключением, созданного в 1989 государственного агентства Узбекинторг 
(UZBEKINTORG). После развала СССР и обретения Узбекистаном независимости в 1991 оно было реорганизовано в 
Государственный Комитет по Внешнеэкономическим Связям, а в 1992 – в Министерство Внешних Экономических Связей 
(МВЭС). В целях развития внешнеэкономической деятельности правительством Узбекистана были образованы Национальный 
Банк Внешнеэкономической Деятельности, таможенная служба, соответствующие внешнеэкономические подразделения при 
Кабинете Министров, министерствах и ведомствах, корпорациях, концернах, ассоциациях и местных органах управления. 
МВЭС проводило стратегические и маркетинговые исследования внешних рынков сбыта, моделировало краткосрочные и 
долгосрочные прогнозы развития коньюнктуры цен по номенклатуре экспортируемых товаров, предпринимало меры, 
направленные на объективное формирование цен по стратегическим экспортным позициям, включая хлопковое волокно. 
Либерализация внешнеэкономических связей в республике проводилась в несколько этапов. На первом этапе из-за 
нарушения экономических связей внутри бывших республик СССР появилась серьёзная нехватка промышленных и 
продовольственных товаров, что предопределило стимулирование политики импорта необходимой продукции. В этот период 
времени отсутствовали импортные пошлины и была ликвидирована государственная монополия внешней торговли. 
 
В 1985 в Узбекской ССР действовало 136 хлопкоочистительных заводов, а после развала СССР в 1991 в Узбекистане 
насчитывался 131 хлопкоочистительный завод. Износ зданий и сооружений этих заводов превышал нормативные показатели 
на 30 и более лет, в этой связи крайне низким был и коэффициент использования оборудований. Производство хлопка при 
этом с начала 1990-х сократилось незначительно. До 1995 Россия была основным местом переработки Узбекского хлопка-
волокна, куда вывозилось примерно 40% от общего объёма экспорта. Однако введение в России запрета на реэкспорт хлопка-
волокна в Марте 1995 резко сократило торговлю этим продуктом с Россией. В период между 1994 и 1996 объём импорта 
хлопка-волокна в Россию из Узбекистана снизился почти на 75%, и МВЭС Узбекистана переориентировало экспорт хлопка за 
пределы СНГ. На втором этапе – с 1995 по 1998 – в Узбекистане стала проводиться политика развития локализирующих 
производств, использующих местное сырьё, с одновременным созданием потенциала ориентированных на экспорт 
производств. В 1995 была введена система тарифного регулирования импорта, в 1996 перечень лицензируемых и 
квотируемых для экспорта товаров был сокращён до 4 позиций:- хлопок, зерно, цветные металлы и энергоносители, при этом 
были сокращены и экспортные пошлины. Предприятиям, экспортирующим свою продукцию, были предоставлены налоговые 
льготы. Однако из-за разразившихся мировых экономических кризисов и снижения мировых цен на основные виды экспортной 
продукции, производимой в республике, темпы развития внешней торговли снизились. Третий этап начался в 1999 с 
активизации политики всемерного стимулирования экспорта. Были значительно снижены или отменены ставки экспортных 
пошлин практически по всем видам продукции. Кроме того, начиная с 1998 правительством начала проводиться политика 
поэтапной либерализации рынка иностранной валюты с перспективой перехода к реальному рыночному курсу обмена 
Убекских Сумов в твёрдые валюты. Временами разница между официальным курсом и рыночным курсом национальной 
денежной единицы по отношению к Американскому Доллару доходила до нескольких раз. 
 
В Узбекистане по-прежнему существовал госзаказ хлопкоробам на производство хлопка-сырца. Государство само назначало 
закупочные цены на хлопок-сырец, но при этом, финансировало производителей в размере 50% затрат по технологическим 
картам в предпосевной период, остальная сумма выплачивалась при закупке собранного хлопка-сырца. В связи с отсутствием 
в Узбекистане свободного рыночного курса обмена местных Сумов в твёрдые валюты, закупочная стоимость хлопка-сырца 1 
сорта, высшего класса засорённости в сезон 2001/02 составляла 93 000 Сум за тонну, что в реальном исчислении было 



сопоставимо с 62 USD/T, то есть себестоимость производства Узбекского хлопкового волокна на тот момент времени 
оценивалась в 205 USD/T. 
 
До середины 1990-х хлопок продавался посредством наличных операций или квази-бартерных сделок. При заключении полу-
бартерных сделок иностранным партнёрам разрешалось покупать хлопок за определённую натуральную оплату, хотя на 
практике осуществлялись два разных банковских перевода. Например, в случае с бартерным обменом хлопка на зерно, 
соответствующая стоимость в денежном выражении переводилась посредством двух отдельных двусторонних операций, то 
есть производился денежный перевод от покупателей Узбекскому партнёру как оплата за поставляемый хлопок и другой 
денежный перевод от Узбекского партнера за поставку зерна или другого продукта. Однако со второй половины 1990-х 
хлопковое волокно стало экспортироваться из Узбекистана только после его оплаты, либо против выставленного аккредитива. 
Вся торговля хлопком в Узбекистане контролируется государством, и его экспорт требует наличия соответствующей лицензии, 
выдаваемой Министерством Внешних Экономических Связей. Государственные компании, под контролем МВЭС, участвовали 
в договорах в качестве экспортёров, однако договорные цены продажи хлопкового волокна определялись самим 
министерством. В число тех компаний входили – Инновация (INNOVATSIYA) (с 23 Октября 2002 была переименована в 
Узинтеримпэкс (UZINTERIMPEX)), Узмарказимпэкс (O’ZMARKAZIMPEKS) и Узпроммашимпэкс (UZPROMMASHIMPEKS). Все 
другие Узбекские экспортёры перекупали хлопковое волокно у этих трёх компаний. Продажи хлопкового линта или хлопкового 
улюка могли быть осуществлены любой компанией, но только за Доллары США. Спецэкспортёры могли торговать также 
‘отказным’ хлопковым волокном, хранящимся на таможенных складах в портах Рига (Латвия), Поти (Грузия), Хопа (Турция) и 
Бандар Аббас (Иран). С Осени 2001 небольшие объёмы хлопкового волокна стали выставляться для продажи через аукцион, 
проводимый Узауксионсавдо (O’ZAUKSIONSAVDO – дочернее предприятие Узбекистон Республикаси Мол-Хомашьё Биржаси 
(O’ZBEKISTON RESPUBLIKASI MOL–XOMASHYO BIRJASI) – Узбекской Республиканской Товарно-Сырьевой Биржи), но 
выполнение подписанных договоров было возложено на Узпроммашимпэкс (UZPROMMASHIMPEKS). Выставляемый на 
аукционе хлопок продавался по тем же скидкам к базовому сорту, что и у спецэкспортёров, за исключением того, что для 
оплаты договора требовалась 100% предоплата. За участие в торгах взимался 0.1% от стартовой стоимости лота, на который 
подавалась заявка, кроме того, требовалось внесение залога в размере 2% от стоимости лота и рекомендация банка для 
участия в аукционе. Участникам, не выигравшим аукцион, внесённая залоговая сумма возвращалась в течение 3 банковских 
дней. Предполагалось, что в будущем Узбекские производители или торговые организации получат разрешение продавать 
хлопок через биржу, но пока что этот момент оставался под большим вопросом, поскольку особого ажиотажа среди 
покупателей Узбекского хлопка биржевая торговля не вызывала. 
 
МВЭС Узбекистана, в зависимости от ситуации на мировом или внутреннем рынках хлопка, определяло условия продаж и 
оплаты за хлопковое волокно. Обычно МВЭС перед очередным этапом контрактации определяло договорные скидки к 
среднеарифметическому значению Индекса А и его Узбекской составляющей (для средневолокнистого хлопка) или к 
котировке на Средне-Азиатский хлопок Сорт 1, штапельной длины 39/40 мм (для длинноволокнистого хлопка), котируемый 
Ливерпулской компанией Котлук Лимитид (COTLOOK LIMITED), но на условиях FOB Bandar Abbas (Iran), или FOB Poti 
(Georgia), или FOB Riga (Latvia). Эти скидки в течение сезона могли колебаться в пределах от 0 до 150 USD/T. При заключении 
договоров с иными условиями поставки предусматривались дополнительные скидки. Например, при поставках на условиях 
DAF Beyneu, или DAF Chengeldy, или DAF Khojadavlet предусматривалась дополнительная скидка в размере 75 USD/T к 
скидке для FOB, при поставках на условиях EXW Ginnery или FCA Customs Warehouse (BUXORO TRANS TERMINAL, NISHON 
TOLASI, OQ OLTIN COTTON BASE) предусматривалась дополнительная скидка в размере 85 USD/T к скидке для FOB. 
Договорные скидки могли варьироваться также в зависимости от порядков и условий оплаты договора. Обычно предлагались 
следующие порядки и условия оплаты:- (а) 100% предоплата за партию хлопкового волокна, подготовленного к отгрузке; (б) 
80% предоплата в течение 5 банковских дней с даты регистрации договора в МВЭС и 20% остатка безотзывным 
аккредитивом; (в) 50% предоплата и 50% остатка оплата по факту готовности хлопкового волокна к отгрузке; (г) 30% 
предоплата и 70% остатка оплата по факту готовности хлопкового волокна к отгрузке. При всём при этом разница в общей 
скидке по договору отличалась между ними приблизительно на 20 USD/T с соответственным понижением. Кроме того, при 
заключении договоров продавец и покупатель могли оговаривать и различные условия фиксации цен. Одним из предлагаемых 
вариантов была равная возможность (50% на 50%) и покупателя и продавца фиксировать цены по их собственному 
усмотрению до даты отгрузки. Другим вариантом была возможность фиксации цен покупателем (1/3) и продавцом (1/3) на 
любую дату перед отгрузкой и остаток (1/3) на дату отгрузки. Для понимания Английской терминологии при поставках на 
условиях FOB предусматриваются порты Бендер Аббас (Иран), Поти (Грузия) и Рига (Латвия), при поставках на условиях DAF 
– железнодорожные станции пограничных переходов Бейнеу, Ченгельды, Ходжадавлет, при поставках на условиях EXW – 
хлопкоочистительные заводы Узбекистана, при поставках на условиях FCA – таможенные склады на территории Узбекистана 
(BUXORO TRANS TERMINAL, NISHON TOLASI, OQ OLTIN COTTON BASE). В договорах указывалось общее качество 
продаваемого хлопкового волокна и базовый сорт – Биринчи Урта (Первый Средний, где Первый – это Сорт, а Средний – 
Класс Засорённости) для расчёта стоимости отдельных сортов и классов засорённости с учётом надбавок и скидок по 
утверждённой таблице значений. При поставках хлопкового волокна через Иран на хлопкозаводе или уже в загруженном 
вагоне с подтаскиванием труб выполняется обязательная фумигация волокна. Кстати, за несколько лет своего существования 
транспортный коридор через Иран становился с каждым годом всё более популярным. Например, за 2004 через Иран было 
вывезено 59.8% всего Узбекского хлопкового волокна. На остальные транспортные коридоры нагрузка распределялась 
следующим образом:- страны Балтии (прежде всего, Латвия) – 26.9%, Украина – 7.4%, Китай – 3.2% и Россия – 2.7%. Летом 
2008 власти Ирана уведомили мировое морское сообщество об изменении с 22 Июля 2008 старого названия порта Бендер 
Аббаса на новое – Порт Специальная Экономическая Зона имени Шахида Раджи (Shahid Rajaee Special Economic Zone или 
Shahid Rajaee SEZ). Все сопроводительные документы на грузы, а также названия порта в банковских документах должны 
были учитываться по-новому. Однако, с введением США и Евросоюзом санкций против Ирана перевозка хлопкового волокна 
через эту страну стала чересчур длительной. Из-за отсутствия порожних контейнеров и контейнеровозов хлопковое волокно 
могло пролежать на Иранских портовых таможенных складах в ожидании до 2 месяцев. 
 
При продажах хлопкового волокна на условиях CIF, CIP, DDP или FOB Узбекские экспортёры в обязательном порядке 
страхуют груз в пути в Узбекской страховой компании УВТ-Иншурэнс (UVT-INSHURANS), являющейся дочерним предприятием 
государственной акционерной внешнеэкономической компании Узвнештранс (UZVNESHTRANS). Эта страховая компания 
перестраховывала все риски у крупнейших международных перестраховочных компаний. В случае наступления страхового 
случая, выплата понесённых убытков производится компанией УВТ-Иншурэнс (UVT-INSHURANS) в течение 2 месяцев с даты 
наступления страхового случая. 
 



Правительство Узбекистана совместно с Всемирным Банком разработали хлопковый проект по усовершенствованию всего 
хлопкового сектора республики. С этой целью банк выделил заём в размере 66 миллионов Долларов сроком на 20 лет, 
включая 5-летний льготный период. Реформирование сельского хозяйства, планируемое в рамках проекта подразумевало 
постепенную отмену государственного заказа на хлопок и зерно, повышение экспортного потенциала, приближение 
существующих региональных рыночных цен на хлопковое волокно к мировым, создание частного сектора по производству 
посевных семян Хлопчатника, развитие и внедрение современных технологий, направленных на оздоровление окружающей 
среды в области орошения и интегрированной защиты растений. Проект состоял и 4 подпроектов:- (i) модернизация 
семеноводства Хлопчатника, (ii) сертификация хлопкового волокна по международным стандартам, (iii) интегрированная 
система защиты Хлопчатника и (iv) автоматизированный контроль оросительной воды. В ходе выполнения этого проекта в 
начале 2000-х Правительство Узбекистана приняло решение о ликвидации убыточных ширкатных хозяйств, занимавшихся 
выращиванием Хлопчатника, и общей реорганизации таких хозяйств в более эффективные фермерские хозяйства. В 2005 
были реконструированы с обновлением оборудования 17 хлопкоочистительных заводов. Ещё 40 заводов должны были пройти 
такую процедуру в 2006–10. Вместе с этим шло последовательное развитие собственной базы переработки хлопкового 
волокна в готовую текстильную продукцию. С этой целью были акционированы все текстильные предприятия, некоторые из 
них стали совместными предприятиями с иностранными инвестициями. Кроме того, стали появляться новые текстильные 
предприятия. Сначала это были прядильные фабрики, затем приоритет был отдан ткацким, но при этом строились и 
трикотажные фабрики. Государственные чиновники поставили перед Узбекскими текстильщиками задачу перерабатывать как 
можно больше волокна у себя в стране. Это позволяло создавать новые рабочие места и увеличивать поступления в бюджет 
от выручки на экспорт готовой продукции из хлопка, а не сырья – хлопкового волокна. 
 
Осенью 2002 в соответствии с Указом Президента Узбекистана ‘O дальнейшей либерализации и совершенствовании системы 
управления в сфере внешнеэкономических связей’ МВЭС было преобразовано в Агентство по Внешним Экономическим 
Связям Республики Узбекистан, а его дочерние структуры, включая и грузоперевозчиков Узвнештранс (UZVNESHTRANS) и 
Урта Осиё Транс (O’RTA OSYO TRANS), были выведены из состава преобразуемого МВЭС и стали функционировать как 
самостоятельные хозяйствующие субъекты. Однако весной 2005 это агентство вновь было переименовано, но уже в 
Министерство Внешнеэкономических Связей, Инвестиций и Торговли. 03 Июля 2003 Кабинет Министров Узбекистана принял 
постановление ‘О совершенствовании механизма расчётов за произведённое и реализуемое хлопковое волокно’, 
готовившееся почти два года. Согласно этому постановлению, Правительство решило, что государство выходит из сферы 
переработки хлопка. В соответствии с принятым постановлением к 01 Сентябрю 2003 должны были бы быть приватизированы 
все хлопкоочистительные заводы, а часть заводов, на которые не нашлось бы покупателя, например из-за изношенности 
оборудования, ликвидированы. Приватизированные заводы стали продавать внешнеторговым предприятиям хлопковое 
волокно исходя из мировых цен, а Узбекским совместным текстильным предприятиям ещё и за твёрдую валюту. Кроме того, 
были изменены процедуры отгрузки хлопка на экспорт. С осени 2003 в каждом вилояте стали действовать хлопковые 
терминалы в качестве таможенных или свободных складов с возможностью единовременного хранения до 350 000 тонн 
хлопкового волокна. Всего по Узбекистану было создано 20 терминалов, 4 из которых получили статус свободного склада. На 
эти терминалы стали свозить из хлопкоочистительных заводов хлопковое волокно, подлежащее отгрузкам на экспорт, а уже 
потом оно оформлялось в таможне и вывозилось за рубеж. Из-за спешки в принятии решений и создании этих терминалов, 
поначалу не до конца подготовленных и не оснащённых необходимым оборудованием, происходили серьёзные сбои в сроках 
поставки по тем или иным договорам. Многие международные торговцы, заключившие договоры с Узбекистаном, попали под 
штрафные санкции или споры со своими клиентами за несоблюдение сроков поставки из-за задержек отгрузки в Узбекистане. 
Нормализовать процедуру своевременных отгрузок удалось лишь спустя несколько месяцев. В сезон 2005/06 Правительство 
Узбекистана приняло решение переориентировать весь свой экспорт хлопкового волокна на страны Юго-Восточной Азии и, 
главным образом, на Китай. При этом оно отказало торговым компаниям из Европы и США в заключении договоров на 
поставку Узбекского хлопка. Такое решение государственные высокопоставленные чиновники объясняли смещением акцента 
в потреблении хлопкового волокна из стран Европы и США в страны Юго-Восточной Азии, хотя большинство участников 
международного хлопкового рынка сходилось во мнении, что немаловажную роль в принятии этого решения сыграла внешняя 
политика. Действительно, после вступления Китая во Всемирную Организацию Торговли (ВОТ) и отмены с 01 Января 2005 
импортных квот на перемещение текстильной продукции внутри стран ВОТ, текстильная отрасль в странах Европы с её 
дорогой рабочей силой и другими высокими издержками производства стала заметно угасать. Кроме всего прочего, Узбекским 
спецэкспортёрам хлопокового волокна было разрешено заключать незначительные договоры на малые партии поставки, 
вплоть до 50 тонн (один вагон). Тем не менее, на политику продаж хлопкового волокна серьёзное воздействие оказывала 
непосредственная политика государства. Например, когда в Мае 2005 произошли, так называемые, Андижанские события, 
США и страны Западной Европы негативно отреагировали на них в своих СМИ заявлениями некоторых политических 
деятелей и журналистов. Практически сразу же компании из этих стран потеряли возможность приобретать хлопковое волокно 
в Узбекистане напрямую. Вскоре дело дошло и вовсе до абсурда, когда те же Американские или Европейские компании стали 
закупать хлопковое волокно в Узбекистане, но при этом используя свои дочерние компании, зарегистрированные в странах 
Азии. В этой связи возникал закономерный вопрос:- А нужно ли было вводить географические ограничения на контрактацию 
хлопкового волокна, если реальными покупателями с иностранной стороны продолжали выступать одни и те же лица? 
Впрочем, оставим это на совести местных тогдашних чиновников. 
 
22 Марта 1993 УЗДАВСТАНДАРТ (O’ZDAVSTANDART или УЗГОССТАНДАРТ) утвердил и ввёл в действие взамен ГОСТа 
3279-76 новый стандарт на хлопковое волокно Уз РСТ 604-93 с новыми принципами классификации и испытаний, по градации 
качества волокна, напоминающими Универсальные Хлопковые Стандарты США. Это позволило Узбекистану выручить 
дополнительные доходы от реализации хлопкового волокна за счёт удвоения доли первого сорта с соответствующим ростом 
цены, что по прежней классификации не могло проявиться из-за необоснованного приоритета второстепенных показателей 
качества, не признанных на мировом рынке. Производимое в республике хлопковое волокно на 74% от всего объёма является 
1 сортом, 2 сорт составляет порядка 14%, остаток практически в равных долях распределяется между 3, 4 и 5 сортами. 
Весной 1999 Госстандарт Узбекистана утвердил новые эталоны по хлопковому волокну, изменив Сорт 3 Класс Засорённости 
Хороший (Якши), и которые были введены в действие с Сентября 1999. 25 Мая 2001 в Узбекистане был утверждён и введён в 
действие новый стандарт на хлопковое волокно O’z DSt 604:2001, окончательно выделивший из системы показателей для 
торговых операций устаревшие понятия и методы оценки качества хлопка, частично сохранявшиеся в прежнем стандарте. 
Республика приняла решение интеграции своих хлопковых стандартов в общепринятую мировую систему стандартизации и в 
дальнейшем развиваться с ней синхронно. Основные эталоны, действующие в течение 3 лет, разрабатываются только 
независимой организацией по сертификации и контролю качества сырья из хлопка Сифат (SIFAT) – Узбекским Центром 
Сертификации Хлопкового Волокна при Кабинете Министров Республики Узбекистан. Эталоны других организаций во 



внимание не принимаются. Основные эталоны производятся в 3 комплектах, два из которых хранятся в Сифат, и один – в 
ассоциации Узпахтасаноатсотиш (O’ZPAXTASANOATSOTISH – Узхлопкопром). Кроме того, разрабатываются и экспортные 
копии эталонов, срок действия которых – 1 год. Стоимость эталонов составляет:- Хлопковое Волокно – USD1 000.00, и Линт – 
USD400.00 за один комплект. С 01 Февраля 1999 при экспорте хлопкового волокна за пределы Узбекистана Сифат на основе 
10% классёрской оценки выдавал Сертификат Соответствия на 2 страницах с Приложением на 1 странице, в котором 
указывались номер завода и марка, количество кип, общая кондиционная масса, нетто-вес, сорт, класс засорённости, 
штапельная длина в дюймах и майкронэйр. Иных характеристик хлопкового волокна (брутто-вес, влажность, процент 
засорённости и покипный отвес), которые указывались в Счёте-Сертификате, в новом сертификате не указывали. Сам Счёт-
Сертификат остался в силе только для поставок внутри Узбекистана, но его продолжали вкладывать в комплект документов, 
оформляемых на вагон при отправке. Контроль качества в течение 1990-х осуществлялся либо в местах происхождения, либо 
в местах погрузки, как правило, портах следующих городов Бендер Аббас (Иран), Ильичевск (Украина), Поти (Грузия) или Рига 
(Латвия). Хлопковое волокно, отгруженное по договорам на поставку, классифицировалось совместно с представителями 
покупателя и продавца, или компании независимой экспертизы качества Сосьетэ Жэнераль дё Сюрвэйансэ (Эс.Жи.Эс.; 
SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE (SGS)) или Вэйкфилд Инспэкшэн Совисиз (Дабл.Ю.Ай.Эс.; WAKEFIELD 
INSPECTION SERVICES (WIS)), имеющих свои офисы и соответствующих специалистов в Узбекистане. Однако в конце 1990-х 
Узбекистан предъявил новое требование к покупателям:- осуществлять приёмку хлопкового волокна только в Узбекистане с 
тем, чтобы предотвратить вывоз хлопка за пределы Узбекистана без приёмки покупателем. В результате нововведений 
продавцы фактически сняли с себя ответственность за пересортицу и другие рекламации по хлопковому волокну. 
Ответственность Сифат была ограничена стоимостью пересылки, хранения и рекламации; за пересортицу, недовесы и другие 
дефекты финансовая ответственность по рекламациям возлагалась на хлопкоочистительный завод. К началу сезона 2000/01 
SIFAT оснастил свою центральную и 13 региональных лабораторий 35 Высокопроизводительными Инструментами (ВПИ; High 
Volume Instrument (HVI) стоимостью USD24 700 000.00 от Томен Корпорэйшэн (TOMEN CORPORATION; Япония). Центральная 
лаборатория осуществляет дополнительный 5% контроль образцов, прошедших испытания в региональных лабораториях. 
Одна из линий ВПИ (HVI) была выделена для подготовки операторов и классификаторов хлопкового волокна. До Весны 2002 
эксплуатация этих линий шла в тренировочном режиме с целью подготовки к полномасштабной работе, отработки технологии 
испытаний и передачи полученных данных о показателях качества хлопка в национальную базу данных. С сезона 2001/02 
Сифат стал тестировать на предмет качества все 100% кип каждой марки на каждом хлопкоочистительном заводе. С этой 
целью все заводы на своих прессах установили специальные резаки, которые в момент прессования вырезают образец из 
кипы, который тут же отбирает сотрудник Сифат, упаковывая образец в полиэтиленовый пакет и затем в опечатываемый 
мешок, для транспортировки автотранспортом Сифат в соответствующую региональную лабораторию для проведения 
испытаний. Каждый отобранный образец имеет бирку с указанием номера марки и номера кипы. При проведении испытаний 
могут присутствовать представители хлопкоочистительного завода и покупателя. Данная система отбора и испытаний 
образцов была призвана гарантировать от каких-либо махинаций с качеством хлопкового волокна и самими образцами. Как 
следствие, в портах на таможенных складах перестал появляться отказной хлопок. Отдельные единичные случаи 
расхождений в оценках могут возникать из-за естественных вариаций свойств хлопкового волокна. С введением такой 
практики вся финансовая ответственность за любые рекламации по качеству хлопкового волокна по вине сотрудников Сифат 
была возложена на сам Сифат. Кроме того, на Сифат была возложена задача установления контроля над правильностью и 
точностью взвешивания каждой кипы. Помимо оценки качества хлопкового волокна Сифат выполняет сертификацию и 
контроль качества линта, ваты, гигроскопической продукции из хлопка, а также технических семян Хлопчатника. В 1996 Сифат 
организовал школу подготовки классёров и несколько раз в год проводит двухмесячные курсы подготовки классёров 
хлопкового волокна как для представителей местной хлопковой индустрии, так и для иностранцев. Кроме всего прочего центр 
Сифат осуществляет государственный контроль за выработкой, выходом, качеством хлопковых семян и их рациональным 
использованием по целевому назначению. Он также производит оценку клейкости хлопкового волокна, проводит научные 
работы по изучению потребительских свойств районированных, новых и перспективных сортов Хлопчатника, по развитию 
методов испытаний, классификации и стандартизации хлопковой продукции на основе применения современной 
измерительной техники и требований мирового рынка. Центр Сифат является действительным членом ведущих 
международных хлопковых ассоциаций. 
 
Марка одного качества хлопкового волокна составляет в среднем 230–240 кип в зависимости от набора общего веса до 50 
тонн. В вагон укладывают 220–240 кип = 47–51 тонн Брутто-Веса. Обтяжка кип выполняется либо 8 ленточными поясами 
(замок:- 5 зацепов), либо 10 (редко 8) проволочными поясами (замок:- петля/петля). Иногда хлопкозаводы джинируют хлопок-
сырец за другой хлопкозавод, маркируя при этом кипы номером другого завода. 
 
Этапы заключения и исполнения договора на поставку хлопкового волокна состояли из следующего:- 
 
- Сразу после заключения договора с одним из трёх Узбекских спецэкспортёров (Узинтеримпэкс (UZINTERIMPEX), 
Узмарказимпэкс (O’ZMARKAZIMPEKS) и Узпроммашимпэкс (UZPROMMASHIMPEKS)) осуществлялась его регистрация в 
МВЭС с выдачей Свидетельства о Регистрации Договора. На эту процедуру отводилось 3–10 дней. Если договор дополнялся 
или изменялся, эти документы также регистрировались с выдачей нового свидетельства, отражавшего и эти документы. 
- Продавец направлял Экспортное Уведомление в Узпахтасаноат (O’ZPAXTASANOAT), который выписывал Наряды (с 
указанием количества, сортов и классов засорённости хлопкового волокна отдельно для каждой области в одном Наряде) и 
распределял их по своим областным управлениям. На эту процедуру отводилось 2 дня. В Наряде необходимо было указывать 
лицо, которое будет осуществлять отборку хлопкового волокна на хлопкозаводах. В случаях, когда отбиралось хлопковое 
волокно иного качества, нежели указанное в Наряде, необходимо было обратиться к продавцу, который, в свою очередь, 
должен был направить в Узпахтасаноат дополнение к Экспортному Уведомлению, указав в нём возможность отгрузки и иного 
качества, а Узпахтасаноат должен был направить телеграммы об этом дополнении в те областные управления, которых оно 
касалось. 
- Продавец направлял Заявку на Проведение Сертификации отбираемого представителем Покупателя хлопкового волокна в 
Сифат (SIFAT). На эту процедуру отводилось 2 дня. 
- Представитель Покупателя, при получении копии наряда или его номера, осуществлял отборку хлопкового волокна на 
хлопкозаводах с составлением Акта Приёмки. На данную процедуру отводилось несколько дней (в зависимости от количества 
и графика отгрузок). 
- Сифат оформлял Сертификат Соответствия на отобранное хлопковое волокно. 
- Хлопкозавод направлял уведомление о готовности хлопкового волокна к отгрузке в региональный Узпахтасаноат, который 
перенаправлял заявку в транспортный отдел республиканского Узпахтасаноат, а те, в свою очередь, направляли заявки на 



железную дорогу о предоставлении вагонов и в Узвнештранс (UZVNESHTRANS) о наличии оплаченных кодов; это всё 
занимало приблизительно 3 дня. Если возникала необходимость переадресовки вагонов, необходимо было:- направить 
письменную заявку об изменении адреса поставки на имя Продавца и Грузоперевозчика; взять со станций отправления 
справку о неиспользовании подкодов, оригинал которой необходимо было предоставить грузоперевозчику, а копию передать в 
транспортный отдел республиканского Узпахтасаноат. Грузоперевозчик должен был предоставить новые коды и подкоды на 
новые отгрузки покупателю и в экспортный отдел республиканского Узпахтасаноат, а те, в свою очередь, направляли 
соответствующие изменения хлопкозаводам и на станции отправления. 
 
В итоге на всё про всё уходило приблизительно 2–3 недели, после которых законтрактованное и отобранное по количеству и 
качеству хлопковое волокно отгружалось в соответствующие адреса получателей, указанных покупателями в договорах. 
 
Собственная текстильная промышленность Узбекистана стала приходить в оживление лишь в начале 2000-х, когда 
практически все старые фабрики обрели в качестве акционеров иностранных инвесторов. Последние вкладывали денежные 
средства в переоборудование станочного парка этих фабрик с целью выпуска конкурентной продукции. Вместе с тем, 
контрольный пакет акций практически всех предприятий по-прежнему оставался в руках государства. Всего за вторую 
половину 1990-х в текстильную отрасль Узбекистана было привлечено инвестиций на сумму свыше 500 миллионов Долларов 
США. Активную роль в возрождении текстильной промышленности Узбекистана принимали Южно-Корейские компании Тэу 
Тэкстайл Кампэни (DAEWOO TEXTILE COMPANY) и Кэбул Тэкстайл (KABOOL TEXTILE). Они вкладывали деньги в 
строительство новых прядильно-ткацких фабрик, перерабатывавших до 20 000 тонн хлопкового волокна в сезон и 
ориентированных на выпуск высококачественной продукции. Практически все объёмы их готовой продукции 
экспортировались. Компания Кэбул Тэкстайл планировала даже создать в каждом хлопкопроизводящем вилояте (области) 
аналогичные собственные фабрики. Вся хлопковая текстильная отрасль Узбекистана в большей мере была ориентирована на 
экспорт своей продукции в виде пряжи и суровых тканей, готовая продукция в силу своего качества и ассортимента 
реализовывалась только на внутреннем рынке. Правительство республики ставило задачу перед текстильщиками к 2005 
перерабатывать большую долю производимого хлопкового волокна на собственных предприятиях. Но к намеченному сроку 
добиться этого не удалось. Отчасти это было вызвано тем, что со времени развала Союза Советских Социалистических 
Республик (СССР) и самоопределения Республики Узбекистан в качестве самостоятельного государства распределение 
хлопкового волокна собственным прядильным фабрикам осуществлялось централизованно путём выделения квот. Лишь 
некоторые фабрики, а также совместные предприятия и предприятия со 100% долей иностранного инвестора покупали 
волокно у трёх официальных внешнеторговых компаний за твёрдую валюту. В Августе 2003 Правительство страны решило 
прервать эту практику и сменить её на приобретение хлопкового волокна местными фабриками на аукционной основе через 
Узбекскую Товарно-Сырьевую Биржу (THE UZBEK COMMODITY EXCHANGE). Биржа разработала даже электронную торговую 
платформу, с помощью которой можно приобретать хлопок не посещая, при этом, самого Ташкента. Кроме хлопкового 
волокна биржа торгует массой других сырьевых и товарных позиций. Однако, в отличие от договоров с международными 
торговцами хлопкового волокна, где используется отсрочка платежей и иные выгодные условия для покупателей, на бирже 
при покупке хлопка была предусмотрена 100% предоплата с соответствующей фиксацией цены припродаже. К тому же, биржа 
взимает с продавца слишком большую комиссию, мотивируя это возможным предъявлением рекламации по внутрикипному 
браку хлопкового волокна, который можно выявить лишь на прядильной фабрике. Однако, Узбекистан не оставил плана 
переработки большей доли хлопкового волокна на своих фабриках. Такая задача оставалась перед местными 
текстильщиками в силе, но была перенесена на будущее дата её окончательного решения – 2010. 
 
Были в Узбекских хлопковом и текстильном секторах экономики и негативные моменты, с которыми Правительство страны 
вело неустанную борьбу. В частности сотрудники всех Узбекских спецэкспортёров хлопкового волокна, а именно:- 
Узинтеримпэкс (UZINTERIMPEX), Узмарказимпэкс (O’ZMARKAZIMPEKS) и Узпроммашимпэкс (UZPROMMASHIMPEKS), в те 
времена занимались взяточничеством, которое заключалось в том, что за каждую купленную тонну Узбекского хлопкового 
волокна покупатель должен был передать сверху от 8 до 20 Долларов США, в зависимости от аппетитов сотрудников того или 
иного Узбекского спецэкспортёра. Международные покупатели прозвали даже в шутку эту статью расходов в своём бюджете 
на исполнение договора с Узбекистаном тюбетейкой или шапкой. Внесение дополнительных неучтённых денежных средств 
объяснялось со стороны спецэкспортёров решением вопросов по урегулированию проблем с отгрузкой хлопкового волокна 
необходимого качества и из необходимого региона, а также своевременной подачей под погрузку не подлежащих ремонту 
вагонов нужного объёма и тому подобными вещами. Впрочем аналогичные тюбетейки приходилось заносить чиновникам и 
при контрактации хлопкового волокна в соседних Таджикистане и Туркменистане, то есть в тех странах, где существовали 
ограничения и государственный контроль за его приобретением и вывозом из страны. Взятки Узбекским спецэкспортёрам не 
платились лишь в тех случаях, когда договор с иностранным покупателем спускался им для подписания и исполнения 
непосредственно из МВЭС. Кроме того, практически всё отгружавшееся по договорам хлопковое волокно носило игровой 
характер в качестве, за который также были вынуждены платить иностранные покупатели Узбекского хлопкового волокна. 
Игра на качестве заключалась в том, что по документам покупалось хлопковое волокно более низкого качества, нежели 
реально отгружалось. Причём если в самом начале таких операций Узбекская сторона просила за это лишь 20% от 
вырученной игровой суммы, то в последствии её аппетиты возросли до 80%. При этом за реальный недовес или пересортицу 
покупатель мог взять из суммы полагавшейся Узбекской стороне за документальное занижение качества. В результате 
борьбы государства с данными преступлениями в этих трёх спецэкспортёрах происходила достаточно частая ротация кадров, 
включая их руководство, попадавшее за решётку на длительные сроки заключения. В текстильной отрасли государство также 
боролось с незаконными схемами обогащения руководством переоснащавшихся или вновь возводимых текстильных фабрик. 
Основная схема их заработка заключалась в следующем:- Резидент Узбекистана брал целевой кредит в банке под закупку 
оборудования для переоснащения своей фабрики или на строительство и оснащение своей будущей новой фабрики. Далее 
он подписывал международный договор на поставку, установку и наладку на ней нового импортного обрудования; причём 
договор мог быть подписан как с непосредственным изготовителем необходимого оборудования, так и с фирмой посредником, 
включая возможно связанную с ним офшорную компанию. Чтобы понимать суть дальнейшей афёры привожу нагрубо пример:- 
Оборудование с поставкой, установкой и наладкой стоит 10 миллионов Долларов США; резидент умышленно завышает 
договорную стоимость до 15 и более миллионов Долларов США (в зависимости от аппетитов или количества участников этой 
схемы), но при этом договаривается с изготовителем или посредником о разделе в определённой пропорции уплачиваемой 
сверх необходимости суммы. Эти 5 и более миллионов Долларов США и составляли сумму, нажитую преступным путём. И всё 
сходило с рук поначалу, поскольку многие из участников таких схем продолжали работать далее, рассчитываясь при этом за 
взятый ранее кредит. Однако в последствии жадность преобладала, и многие переставали возвращать банкам взятые под 
такие цели кредиты, доводя переоснащённые или новые предприятия до банкротств; именно с этих случаев государство и 



стало бороться с такой схемой незаконного обогащения в текстильном секторе экономии. Были и другие схемы 
мошенничества, когда руководитель предприятия покупал хлопковое волокно определённого качества, но получал при этом 
либо волокно низкого качества, либо даже хлопковый линт вместо волокна. 
 
В 1992 Узбекистан стал членом Международного Совещательного Комитета по Хлопку. Членство в этом комитете 
способствует обмену необходимой научно-технической информацией не только для производителей хлопка, но и для ученых, 
переработчиков и экспортёров. В Мае 2000 Правительство Узбекистана при содействии Международного Совещательного 
Комитета по Хлопку и Ливерпулской компании Котлук Лимитид (COTLOOK LIMITED) выступило инициатором проведения 
международной конференции по хлопку ‘ХЛОПОК – 2000 УЗБЕКИСТАН’, в которой приняли участие представители ведущих 
производителей, экспортёров и торговцев хлопка со всего мира. Эта конференция помогла прояснить её участникам ситуацию 
на Узбекском рынке хлопкового волокна и установить новые прямые контакты между производителями, продавцами и 
потребителями хлопка. Кроме того, было принято решение проводить такие конференции в Узбекистане раз в два года. А 
начиная с 2005, на смену этой конференции пришла ежегодная Международная Узбекская Хлопковая Ярмарка, которая стала 
проводиться осенью. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Узбекистане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1860 / 61 
36 000 

32 951 десятин 
7.0 ц/га ХС 

 
25 000 ХС 

1 526 188 пуд ХС 
    

  ХС= Хлопок-Сырец      

1870 / 71 
43 000 

39 358 десятин 
7.0 ц/га ХС 

 
30 000 ХС 

1 831 425 пуд ХС 
    

        

1880 / 81 
51 000 

46 680 десятин 
7.0 ц/га ХС 

 
36 000 ХС 

2 197 710 пуд ХС 
    

        

1890 / 91 
101 000 

92 445 десятин 
8.0 ц/га ХС 

 
81 000 ХС 

4 944 848 пуд ХС 
    

        

1900 / 01 
244 000 

223 333 десятин 
9.0 ц/га ХС 

 
220 000 ХС 

13 430 450пудХС 
    

        

1903 / 04 
166 000 

151 940 десятин 
9.0 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
150 000 ХС 

9 157 125 пуд ХС 
    

1904 / 05 
 

десятин 
ц/га ХС 

пуд/дес ХС 

 
ХС 

пуд ХС 
    

1905 / 06 
200 000 

183 060 десятин 
10.0 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
200 000 ХС 

12 209 500пуд ХС 
    

1906 / 07 

250 000 
228 825 десятин 

49 820 
45 600 десятин 

10.0 ц/га ХС 
52.6 пуд/дес ХС 

 
250 000 ХС 

15 261 875пуд ХС 
39 283 ХС 

2 398 100 пуд ХС 

    

1907 / 08 
291 599 

266 900 десятин 
11.0 ц/га ХС 

51.6 пуд/дес ХС 

 
225 367 ХС 

13 758 100 пудХС 
    

1908 / 09 
234 241 

214 400 десятин 
12.0 ц/га ХС 

52.1 пуд/дес ХС 

 
182 804 ХС 

11 159 700 пудХС 
    

1909 / 10 
269 311 

246 500 десятин 
13.5 ц/га ХС 

54.2 пуд/дес ХС 

 
218 936 ХС 

13 365 500 пудХС 
    

1910 / 11 
383 263 

350 800 десятин 
14.0 ц/га ХС 

65.3 пуд/дес ХС 

 
375 243 ХС 

22 907 600пудХС 
    

1911 / 12 
396 953 

363 330 десятин 
15.0 ц/га ХС 

52.8 пуд/дес ХС 

 
313 954 ХС 

19 166 100 пудХС 
    

1912 / 13 
328 000 

358 518 десятин 
14.5 ц/га ХС 

59.0 пуд/дес ХС 

 
346 711 ХС 

21 165 800 пудХС 
    

1913 / 14 
430 728 

394 245 десятин 
12.2 ц/га ХС 

60.0 пуд/дес ХС 

178 800 
387 371 ХС 

23 648 000 пудХС 
    

1914 / 15 
502 000 

459 480 десятин 
12.5 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
627 000 ХС 

38 276 782 пудХС 
    

1915 / 16 542 000 15.3 ц/га ХС      



496 092 десятин пуд/дес ХС 831 000 ХС 
50 730 472 пудХС 

1916 / 17 
603 900 

552 700 десятин 
11.0 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
610 000 ХС 

37 238 975 пудХС 
    

1917 / 18 
309 000 

282 827 десятин 
8.1 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
250 000 ХС 

15 261 875 пудХС 
    

1918 / 19 
128 000 

117 158 десятин 
5.8 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
74 000 ХС 

4 517 515 пудХС 
    

1919 / 20 
118 000 

108 005 десятин 
4.0 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
47 000 ХС 

2 869 233 пудХС 
    

1920 / 21 
94 000 

86 038 десятин 
3.3 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
31 000 ХС 

1 892 473 пудХС 
    

1921 / 22 
76 000 

69 563 десятин 
1.9 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
15 000 ХС 

915 713 пудХС 
    

1922 / 23 
58 997 

54 000 десятин 
7.2 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
38 880 ХС 

2 368 643 пудХС 
    

1923 / 24 
166 394 

152 300 десятин 
7.0 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
106 610 ХС 

6 508 274 пудХС 
    

1924 / 25 
294 900 

269 900 десятин 
7.8 ц/га ХС 
пуд/дес ХС 

 
209 000 ХС 

12 758 928 пудХС 
    

1925 / 26 
359 400 
десятин 

10.6 ц/га ХС 
 

381 860 ХС 
    

1926 / 27 
413 636 

378 600 десятин 
8.4 ц/га ХС 

 
318 024 ХС 

    

1927 / 28 
454 600 

416 095 десятин 
10.4 ц/га ХС 

 
481 450 ХС 

    

1928 / 29 
578 937 

529 900 десятин 
9.6 ц/га ХС 

 
507 240 ХС 

    

1929 / 30 625 100 7.4 ц/га ХС 
 

595 900 ХС 
    

1930 / 31 867 100 7.6 ц/га ХС 
 

758 600 ХС 
    

1931 / 32 1 019 500 6.6 ц/га ХС 
 

751 310 ХС 
    

1932 / 33 989 800 6.8 ц/га ХС 
 

814 080 ХС 
    

1933 / 34 968 400 7.4 ц/га ХС 
 

865 100 ХС 
    

1934 / 35 932 600 5.8 ц/га ХС 
 

737 350 ХС 
    

1935 / 36 954 000 11.6 ц/га ХС 
 

921 000 ХС 
    

1936 / 37 944 000 16.4 ц/га ХС 
 

1 549 000 ХС 
    

1937 / 38 949 600 16.0 ц/га ХС 
 

1 527 000 ХС 
    

1938 / 39 931 000 16.5 ц/га ХС 
 

1 537 000 ХС 
    

1939 / 40 933 000 17.2 ц/га ХС 
 

1 605 000 ХС 
    

1940 / 41 923 500 15.0 ц/га ХС 
534 000 

1 386 000 ХС 
    

1941 / 42 928 000 17.7 ц/га ХС 
493 600 

1 643 000 ХС 
    

1942 / 43 912 000 9.4 ц/га ХС 
280 100 

857 000 ХС 
    

1943 / 44 695 000 7.1 ц/га ХС 
292 400 

495 000 ХС 
    

1944 / 45 719 000 11.3 ц/га ХС 
198 200 

814 000 ХС 
    

1945 / 46 755 000 10.9 ц/га ХС 
212 500 

824 000 ХС 
    

1946 / 47 841 000 13.6 ц/га ХС 
 

1 147 000 ХС 
    

1947 / 48 942 000 12.7 ц/га ХС 
 

1 195 000 ХС 
    

1948 / 49 1 002 000 15.6 ц/га ХС 
 

1 559 000 ХС 
    

1949 / 50 1 059 000 16.6 ц/га ХС 
 

1 755 000 ХС 
    

1950 / 51 1 098 100 20.1 ц/га ХС 
669 800 

2 225 600 ХС 
    

1951 / 52 1 110 200 20.5 ц/га ХС 
 

2 361 000 ХС 
    



1952 / 53 1 130 400 21.0 ц/га ХС 
868 900 

2 467 000 ХС 
    

1953 / 54 1 152 600 21.1 ц/га ХС 
 

2 432 000 ХС 
    

1954 / 55 1 340 300 20.0 ц/га ХС 
 

2 785 000 ХС 
    

1955 / 56 1 317 900 18.8 ц/га ХС 
957 500 

2 485 000 ХС 
    

1956 / 57 1 304 300 21.9 ц/га ХС 
864 400 

2 857 000 ХС 
    

1957 / 58 1 347 000 20.4 ц/га ХС 
929 200 

2 741 000 ХС 
    

1958 / 59 1 394 000 21.1 ц/га ХС 
989 300 

2 946 000 ХС 
    

1959 / 60 1 383 000 22.9 ц/га ХС 
1 019 100 

3 163 000 ХС 
    

1960 / 61 1 386 600 20.3 ц/га ХС 
1 064 000 

2 823 500 ХС 
    

1961 / 62 1 510 000 20.9 ц/га ХС 
1 064 000 

3 154 000 ХС 
    

1962 / 63 1 567 000 19.2 ц/га ХС 
1 048 200 

3 006 000 ХС 
    

1963 / 64 1 627 900 22.7 ц/га ХС 
1 011 800 

3 689 000 ХС 
    

1964 / 65 1 622 800 22.6 ц/га ХС 
1 232 300 

3 671 000 ХС 
    

1965 / 66 1 617 000 24.1 ц/га ХС 
1 237 000 

3 904 000 ХС 
    

1966 / 67 1 625 500 25.1 ц/га ХС 
1 325 300 

4 082 600 ХС 
    

1967 / 68 1 603 000 25.2 ц/га ХС 
1 409 500 

4 045 000 ХС 
    

1968 / 69 1 605 000 25.0 ц/га ХС 
1 415 100 

4 011 000 ХС 
    

1969 / 70 1 669 000 23.1 ц/га ХС 
1 313 500 

3 861 000 ХС 
    

1970 / 71 1 709 200 26.3 ц/га ХС 
1 384 000 

4 495 000 ХС 
    

1971 / 72 1 707 000 26.4 ц/га ХС 
1 541 000 

4 511 000 ХС 
    

1972 / 73 1 670 000 28.0 ц/га ХС 
1 515 000 

4 709 000 ХС 
    

1973 / 74 1 683 000 29.2 ц/га ХС 
1 583 000 

4 909 000 ХС 
    

1974 / 75 1 731 000 30.8 ц/га ХС 
1 581 000 

5 330 000 ХС 
    

1975 / 76 1 772 900 28.3 ц/га ХС 
1 659 000 

5 013 000 ХС 
    

1976 / 77  30.0 ц/га ХС 
1 673 000 

5 335 000 ХС 
    

1977 / 78 1 797 000 31.6 ц/га ХС 
1 760 000 

5 676 000 ХС 
    

1978 / 79 1 824 000 30.2 ц/га ХС 
1 768 000 

5 500 000 ХС 
    

1979 / 80 1 843 000 31.3 ц/га ХС 
1 565 000 

5 763 000 ХС 
    

1980 / 81 1 877 700 
890 

33.3 ц/га ХС 
1 671 000 

6 244 900 ХС 
169 000    

1981 / 82 1 873 000 
822 

32.2 ц/га ХС 
1 540 000 

6 023 000 ХС 
161 000    

1982 / 83 1 885 000 
753 

31.9 ц/га ХС 
1 419 000 

6 003 000 ХС 
156 000    

1983 / 84 1 888 000 
722 

31.4 ц/га ХС 
1 364 000 

5 921 000 ХС 
162 000    

1984 / 85 2 020 800 
803 

26.2 ц/га ХС 
1 622 000 

5 292 000 ХС 
177 000    

1985 / 86 1 990 000 
868 

27.0 ц/га ХС 
1 728 000 

5 382 000 ХС 
189 000    

1986 / 87 2 054 000 
790 

24.3 ц/га ХС 
1 622 000 

4 989 000 ХС 
193 000    

1987 / 88 2 108 000 
701 

23.1 ц/га ХС 
1 478 000 

4 858 000 ХС 
189 000    

1988 / 89 2 017 000 
859 

26.6 ц/га ХС 
1 732 000 

5 365 000 ХС 
193 000    

1989 / 90 1 970 000 
841 

26.9 ц/га ХС 
1 656 000 

5 292 000 ХС 
200 000    

1990 / 91 1 830 000 
870 

27.6 ц/га ХС 
1 593 000 

5 058 000 ХС 
205 000    

1991 / 92 1 720 000 839 1 443 000 207 000 1 052 000 2 000 635 000 

1992 / 93 1 667 000 783 
1 306 000 

4 126 000 ХС 
212 000 1 300 000 1 000 430 000 

1993 / 94 1 676 000 810 1 358 000 170 000 1 288 000 1 000 331 000 



1994 / 95 1 529 000 816 1 248 000 170 000 1 250 000 1 000 160 000 

1995 / 96 1 498 000 837 1 254 000 141 000 940 000 1 000 334 000 

1996 / 97 1 487 000 714 1 062 000 124 000 1 042 000 1 000 231 000 

1997 / 98 1 483 000 768 1 139 000 120 000 1 050 000 1 000 201 000 

1998 / 99 1 545 000 647 1 000 000 125 000 900 000 1 000 176 000 

1999 / 00 1 500 000 752 1 128 000 185 000 893 000 1 000 227 000 

2000 / 01 1 441 000 676 975 000 220 000 750 000 1 000 233 000 

2001 / 02 1 453 000 727 1 055 000 250 000 760 000 1 000 280 000 

2002 / 03 1 421 000 719 1 022 000 240 000 740 000 1 000 323 000 

2003 / 04 1 394 000 641 893 000 235 000 680 000 1 000 302 000 

2004 / 05 1 419 000 800 1 134 000 190 000 850 000 1 000 397 000 

2005 / 06 1 432 000 845 1 210 000 185 000 1 020 000 1 000 403 000 

2006 / 07 1 432 000 818 1 171 000 230 000 980 000 1 000 365 000 

2007 / 08 1 450 000 831 1 206 000 260 000 915 000 1 000 396 000 

2008 / 09 1 391 000 719 1 000 000 240 000 650 000 1 000 507 000 

2009 / 10 1 317 000 645 850 000 270 000 820 000 1 000 268 000 

2010 / 11 1 330 000 684 910 000 280 000 600 000 1 000 299 000 

2011 / 12 1 316 000 669 880 000 295 000 550 000 1 000 335 000 

2012 / 13 1 285 000 778 1 000 000 325 000 690 000 1 000 321 000 

2013 / 14 1 275 000 714 910 000 345 000 615 000 1 000 273 000 

2014 / 15 1 298 000 682 885 000 345 000 550 000 1 000 264 000 

2015 / 16 1 298 000 641 
832 000 

3 361 000 ХС 
355 000 500 000 1 000 242 000 

2016 / 17 1 250 000 631 789 000 371 000 403 000 1 000 259 000 

2017 / 18 1 208 000 662 800 000 464 000 337 000 1 000 259 000 

2018 / 19 1 200 000 534 641 000 630 000 127 000  144 000 

2019 / 20 1 034 000 610 631 000 661 000 100 000  462 000 

2020 / 21 1 034 000 994 1 028 000 796 000 81 000  682 000 

2021 / 22 945 000 994 940 000 764 000 86 000  772 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 
Информация для сезонов 1928/29–1934/35 – объединённая по Узбекской ССР и Кара-Калпакской АССР. В данных до 1920 не учитывалась статистика по 
Бухарскому Эмирату. 1 десятина = 1.092 539 8 гектара; 1 пуд = 0.016 380 687 2 тонны. 
 
UZBEKISTAN (O’ZBEKISTON) 
THE REPUBLIC OF UZBEKISTAN (officially) 

ISO Code:  UZ/UZB/860 
Territory:   447 400 km

2
 (172 741 sq. miles) 

Population:  30 125 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Tashkent (Toshkent) 
National Currency: Sum (So’m) (ISO Code: UZS/860), UZS1=100Tiyin 
 Notes:  1, 3, 5, 10, 25, 50, 100, 200, 500, 1000, 5000, 10000, 50000 So’m. 
 Coins:  1, 3, 5, 10, 20, 50 Тiyin. 1, 5, 10, 25, 50 So’m. 
Language:  Uzbek (a Turkic language closely related to Kazakh, Kyrgyz, Turkish and Turkmen) is the official language. 
Russian is also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable – Kurban Xait (Feast Of The Sacrifice), March 08 – International 
Women’s Day, March 21–22 – Navro’z (Spring Day), May 09 – Day Of Memory And Respect, September 01 – Independence Day, 
October 01 – Teacher And Tutor’s Day, December 07–08 – Constitution Day, variable – Ramadan Khait (End Of Ramadan). Muslim 
festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above have status of variable. During 
the lunar month of Ramadan that precedes Ramadan Xait, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns 
may be interrupted. Some disruption may continue into Ramadan Xait itself. Ramadan Xait and Kurban Xait may last up to several 
days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.gov.uz, www.uza.uz, www.uz 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AJSK 
Movaraunnaxr Ko’chasi 30, 
Toshkent, 100060 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1321667, 1321668, 2546615, 2549394, 2594032 
Fax: +998-71-1321662, 1321667 
http:// 
E-mail: ajsk@inbox.ru 
 
ALLIED LOGISTICS LTD 
Nukus 1-Tor Ko’chasi 4, 1

st
 Floor, 

Toshkent, 100063 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1526440, 1526557 
Fax: +998-71-1526202 
http:// 
E-mail: taniall@naytov.com 
 
ANDIJON PAXTA TOLA BAZASI 
Oilanma Ko’chasi 3, 
Andijon, 170100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-742-222848, 242849, 243005, 530660, 907542 
Fax: +998-742-243005, 907542 

http:// 
E-mail: azikaterminal@mail.ru 
 
ANGLO–TASHKENT INSURANCE COMPANY 
Basement, Furqat Ko’chasi 1, 
Toshkent, 100027 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1391001, 3954742 
Fax: +998-71-1206609 
http://www.riceman.com/htms/anglotashkent.htm 
E-mail: 
 
ASTROS TASHKENT 
Zarbog’ Ko’chasi 8, 
Toshkent, 100015 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1521776, 1527120 
Fax: +998-71-1206881 
http://www.ahlers.com 
E-mail: astros@bcc.com.uz 
 
BERTHOLD VOLLERS GMBH 
Shaxrisabz Ko’chasi 1, 



Toshkent, 100000 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1207277, 2349521 
Fax: +998-71-1207277, 2349521 
http://www.vollers.com 
E-mail: tashkent@vollers.com, vollers@tashkent.bcc.uz 
 
BUXORO TRANS TERMINAL 
Kogon Shossesi 38, 
Kogon, Buxoro Viloyati, 200700 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-65-2287005, 2287111, 2287112, 2287628, 2287634 
Fax: +998-65-2287005, 2287634 
http:// 
E-mail: buhtt@list.ru, buhtt@online.ru 
 
CARGO CONTROL LTD 
Irrigatsionnyi Institut Building, Qori Niyoziy Ko’chasi 39, 
Toshkent, 100000 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1372300 
Fax: +998-71-1372255 
http://www.carcon.com 
E-mail: uzcarcon@globalnet.uz 
 
DAVLAT BOJXONA QO’MITASI 
(State Customs Committee) 
O’zbekiston Ko’chasi 3, 
Toshkent, 100003 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1207600, 1207631 
Fax: +998-71-1207641 
http://www.customs.uz 
E-mail: 

– ANDIJON VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Yo’ldoshev Ko’chasi 48, 
Andijon, 170111 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-742-222942, 240165, 241197, 242827 
Fax: +998-742- 
E-mail: 
– BUXORO VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Baxouddin-Nakshbandi Ko’chasi 352, 
Buxoro, 200109 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-65-2256762, 2257111 
Fax: +998-65- 
E-mail: 
– FARG’ONA VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Al-Farg’oniy Ko’chasi 52A, 
Farg’ona, 150100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-732-241779, 247238 
Fax: +998-732- 
E-mail: 
– JIZZAX VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Toshkent Ko’chasi 5, 
Jizzax, 130100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-722-240721, 243402 
Fax: +998-722- 
E-mail: 
– NAMANGAN VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Irrigatory Ko’chasi 2A, 
Namangan, 160100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-692-244824, 245202 
Fax: +998-692- 
E-mail: 
– NAVOIY VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Galaba Ko’chasi 176A, 
Navoiy, 210100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-79-2238787 
Fax: +998-79- 
E-mail: 
– QASHQADARYO VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Bogzor Ko’chasi 2, 
Qarshi, 180100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-752-270822 
Fax: +998-752- 
E-mail: 

– QORAQALPOG’ISTON RESPUBLIKASI BOJXONA 
BOSHQARMASI 
S. Rashidov Ko’chasi, 
Nukus, 230100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-61-2222348, 2240119, 2240125, 2241698 
Fax: +998-61-2241698 
E-mail: 
– SAMARQAND VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Farxod Ko’chasi 34A, 
Samarqand, 140100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-662-343957 
Fax: +998-662- 
E-mail: 
– SIRDARYO VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Abduraxmonov Ko’chasi 7, 
Guliston, 120100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-672-278908 
Fax: +998-672- 
E-mail: 
– SURXONDARYO VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Akmal Ikramov Ko’chasi, 
Termiz, 190100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-762-251351 
Fax: +998-762- 
E-mail: 
– TOSHKENT VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Temur Malik Ko’chasi 2, 
Toshkent, 100000 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1208600, 1208610, 1208611, 1208620 
Fax: +998-71- 
E-mail: 
– XORAZM VILOYATI BOJXONA BOSHQARMASI 
Manguberdi Ko’chasi 95, 
Urganch, 220100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-62-2269361 
Fax: +998-62- 
E-mail: 
 
FARG’ONA TOLA BAZASI 
Surxtepa MFY, Temir Yo’l Ko’chasi 65, 
Farg’ona, 150100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-73-2232786, 2235726, 2332418, 2332456, 2375118 
Fax: +998-73-2332418, 2332456, 2375118 
http:// 
E-mail: forgonatola@mail.ru, ftb@simus.uz 
 
INTER TOLA 
Yuqori Rovuston, Namangan Tumani, Namangan Viloyati, 160615 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-692-322659, 323552, 325558, 329897 
Fax: +998-692-320965, 323552 
http:// 
E-mail:  
 
ITS JAPAN LTD 
Shirshov Ko’chasi 6, 
Toshkent, 100000 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1370687, 1370689, 1376289, 1376291 
Fax: +998-71-1206469, 1376290 
http:// 
E-mail: ipjapan@sarkor.uz 
 
JARQO’RG’ON TOLA BAZASI 
Tolachi Ko’chasi 35A, 
Jarqo’rg’on, Surxondaryo Viloyati, 190610 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7643-22159, 22614 
Fax: +998-7643-22159, 22614 
http:// 
E-mail:  
 
KUEHNE & NAGEL – IBRAKOM FZE 
Nukus 1-Tor Ko’chasi 4, 2

nd
 Floor, 

Toshkent, 100063 UZBEKISTAN 



Tel.: +998-71-1526990-3 
Fax: +998-71-1521411 
http://www.kuehne-nagel.com, www.ibrakom.uz 
E-mail: alexandra@ibrakom.uz, fazilov@ibrakom.uz 
 
MAERSKSEALAND UZBEKISTAN 
O’zbekiston Ovozi Ko’chasi 2, 
Toshkent, 100000 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1322192, 1322580 
Fax: +998-71-1322581 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: uzbmng@maersk.com, tasmla@maersk.com 
 
M&M UZBEKISTAN SV 
Bozbozor 6-Tor Ko’chasi 6, Mirzo-Ulug’bek Tumani, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1400003, 1400382, 1400383 
Fax: +998-71-1400068 
http://www.mumnet.com 
E-mail: mumuzta@mumnet.com 
– Alisher Navoiy Shox Ko’chasi 28, 
Termiz, 190100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7622-48606 
Fax: +998-7622-44678 
http://www.mumnet.com 
E-mail:  
 
MINISTRY OF AGRICULTURE OF THE REPUBLIC OF 
UZBEKISTAN 
Universitet Ko’chasi 2, Qibray Tumani, 
Toshkent, Toshkent Viloyati, 100140 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2604873 
Fax: +998-71-2604869 
http://www.agro.uz 
E-mail: info@agro.uz 
 
MINISTRY OF FOREIGN ECONOMIC RELATIONS, 
INVESTMENTS AND TRADE 
Shevchenko Ko’chasi 1, 
Toshkent, 100029 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1385000, 1385123, 2344480 
Fax: +998-71-1385057, 1385100, 1385200, 1391751, 1394607 
http://www.fera.uz, www.mfer.uz 
E-mail: secretary@mfer.uz, secretariat@mfer.uz 
 
MUZRABOT TOLA BAZASI 
Gagarin Ko’chasi, 
Muzrabot Tumani, Surxondaryo Viloyati, 191403 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-763-432276, 432376 
 +998-7622-29241, 48759 
Fax: +998-763-459141, 459241, 475521 
 +998-7622-29241, 73581 
http:// 
E-mail: muzrabottola@rambler.ru 
 
NAVOIY–TOLA 
Sh/X Ibn Sino, Brigada 1, 
Karmana Tumani, Navoiy Viloyati, 210106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-79-5229303, 5324466, 5324506, 5324564 
Fax: +998-79-5324466, 5324506 
http:// 
E-mail:  
 
NISHON TOLASI 
Eski Nishon, Nishon Tumani, Qashqadaryo Viloyati, 180221 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7551-11271, 21271, 21996, 22447, 22929 
Fax: +998-7551-21237, 22447 
http:// 
E-mail: 
 
OQ OLTIN PAXTA MAXSULOTLARI BAZASI 

Yoshliq Qishloq, Sayxunobod Tumani, Sirdaryo Viloyati, 120403 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-672-243480, 250725, 252768, 252815, 253480, 253734, 254383 
Fax: +998-672-252815, 253480 
http:// 
E-mail: akaltins@online.ru 
 
O’RTA OSYO TRANS 
(Central Asia Trans) 
X. Abdullaev Ko’chasi 54A, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2662335, 2687626, 2687634, 2689274 
Fax: +998-71-2662331, 2687209 
http://www.catrans.uz 
E-mail: catrans@ars.uz, catrans4@eanetways.com 
 
O’ZAUKSIONSAVDO 
Bobur Ko’chasi 77, 
Toshkent, 100090 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1204043, 1204045, 1204046, 1204047 
Fax: +998-71-1204044 
http:// 
E-mail: uas@buzton.com, uzauksionsavdo@rambler.ru 
 
O’ZBEKEKSPERTIZA 
Parkent Ko’chasi 51, 
Toshkent, 100007 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1205465, 1205819 
Fax: +998-71-1205467 
http:// 
E-mail: rxoexpert@rambler.ru 
– ANDIJON EKSPERTIZA 
Istiklol Ko’chasi 25, 
Andijon, 170120 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-742-242044, 243790 
Fax: +998-742-242044, 243790 
E-mail:  
– BUXORO EKSPERTIZA 
Xamza Ko’chasi 6, 
Buxoro, 200129 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-65-2232426, 2234655 
Fax: +998-65- 
E-mail:  
– FARG’ONA EKSPERTIZA 
Mustaqillik Ko’chasi 32, 
Farg’ona, 150100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-732-248063, 249037 
Fax: +998-732-248063 
E-mail:  
– JIZZAX EKSPERTIZA 
Zoomin Ko’chasi 88A, Maxalla Mirzo-Ulug’bek, 
Jizzax, 130103 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-722-242894 
Fax: +998-722-242894 
E-mail:  
– NAMANGAN EKSPERTIZA 
Yunus Radjabiy Ko’chasi 6 / Ziyo Ko’chasi 6, 
Namangan, 160102 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-6922-36840, 65574 
Fax: +998-6922-66343 
E-mail:  
– NAVOIY EKSPERTIZA 
Amir Temur Ko’chasi 34/46, NavoiyAzot Building, 
Navoiy, 210106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-79-2232929, 2244591, 2244651, 2249671 
Fax: +998-79-2249671 
E-mail:  
– QASHQADARYO EKSPERTIZA 
O’zbekiston Ovozi Ko’chasi 2, 
Qarshi, 180100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-752-244636, 271139, 271265 
Fax: +998-752- 
E-mail:  



– QORAQALPOQ EKSPERTIZA 
To’rtko’l Guzary 20, 
Nukus, 230106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-61-2220490, 2241563 
Fax: +998-61-2220490 
E-mail:  
– SAMARQAND EKSPERTIZA 
Rudaki Ko’chasi 86, Kv. 21, 
Samarqand, 140150 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-662-291133, 295467 
Fax: +998-662- 
E-mail:  
– SIRDARYO EKSPERTIZA 
Mustaqillik Ko’chasi 17, Kv. 13, 
Guliston, 120100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-672-250743 
Fax: +998-672-254662 
E-mail:  
– SURXONDARYO EKSPERTIZA 
S. Raximov Ko’chasi 4, 
Termiz, 190104 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7622-31435, 35446 
Fax: +998-7622-35446 
E-mail:  
– XORAZM EKSPERTIZA 
Al-Xorazmiy Ko’chasi 23, Office 195, 
Urganch, 220115 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-62-2260310 
Fax: +998-62- 
E-mail:  
 
O’ZBEKISTON RESPUBLIKASI FANLAR AKADEMIYASI 
GENETIKA VA O’SIMLIKLAR EKSPERIMENTAL BIOLOGIYASI 
INSTITUTI 
(Institute of Genetics and Plant Experimental Biology at the 
Academy of Sciences of the Republic of Uzbekistan) 
Universitet Ko’chasi 2, Qibray Tumani, 
Toshkent, 111215 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2642390, 2691832 
Fax: +998-71-2642230, 2690097 
http://www.gen.org.uz 
E-mail: inst@gen.org.uz, genomics@uzsci.net 
 
O’ZBEKISTON RESPUBLIKASI SAVDO–SANOAT PALATASI 
(Chamber of Commerce and Industry of Uzbekistan) 
Buxoro Ko’chasi 6, 
Toshkent, 100047 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1320895, 1320901, 1320904, 1391956 
Fax: +998-71-1320903 
http://www.chamber.uz 
E-mail: info@chamber.uz 
 
O’ZBEKISTON TEMIR YO’LLARI 
(Uzbek Railways) 
Taras Shevchenko Ko’chasi 7, 
Toshkent, 100060 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1364028, 1388000, 1388263, 1388811, 1388812, 1388883 
Fax: +998-71-1320149, 1320436, 1334549, 2320437 
http://www.uzrailway.uz 
E-mail: uzrailway@uzpak.uz, marketing@uzrailway.uz 
 
O’ZBOSHDAVLATKARANTINI 
Bobur 1-Berk Ko’chasi 17, 
Toshkent, 100064 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2553429, 2556239, 2557323 
Fax: +998-71-2553429 
http:// 
E-mail:  
– Mirpustin Ko’chasi 40, 
Andijon, 170100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-742-242803 

Fax: +998-742- 
E-mail:  
– 40 Let Komsomola Ko’chasi, 
Buxoro, 200111 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-65-2242672 
Fax: +998-65- 
E-mail:  
– Lomonosov Ko’chasi 23, 
Farg’ona, 150103 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-732-242311 
Fax: +998-732- 
E-mail:  
– Zavkiy Ko’chasi 42, 
Guliston, 120100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-672-253133 
Fax: +998-672- 
E-mail:  
– Lavrentev Ko’chasi 3, 
Jizzax, 130108 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-722-233389 
Fax: +998-722- 
E-mail:  
– To’raqo’rg’on Ko’chasi 206, 
Namangan, 160106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-6922-66005 
Fax: +998-6922-62349 
E-mail:  
– Toshkent 2-Berk Ko’chasi, 
Navoiy, 210100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-79-2222501 
Fax: +998-79- 
E-mail:  
– Sharof Rashidov Ko’chasi 71, 
Nukus, 230100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-61-2223806 
Fax: +998-61- 
E-mail:  
– Rudaki Ko’chasi 3, 
Qarshi, 180113 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-752-253212 
Fax: +998-752- 
E-mail:  
– Gagarin Ko’chasi 13, Pr. 1, 
Samarqand, 140131 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-662-291577 
Fax: +998-662- 
E-mail:  
– Amir Temur Ko’chasi 62, 
Toshkent, 100004 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2922645 
Fax: +998-71- 
E-mail:  
– Abdulla-Kaxxor Ko’chasi 1, 
Termiz, 190106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7622-231382 
Fax: +998-7622- 
E-mail:  
– Sizov Ko’chasi 2, 
Urganch, 220100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-62-2255244 
Fax: +998-62- 
E-mail:  
 
O’ZMARKAZIMPEKS 
– Mustaqillik Shox Ko’chasi 109, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2385300, 2385304 
Fax: +998-71-2385333, 2683455 
http://www.uzmarkazimpex.com 
E-mail: info@uzmarkazimpex.com, marketing@uzmarkazimpex.com 
– Office 304, 3

rd
 Floor, Buyuk Ipak Yo’li Ko’chasi 75, 

Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2687255, 2687431, 2687521, 2687718, 2689252 
Fax: +998-71-1385333, 2683455, 2687555, 2687738 
http://www.uzmarkazimpex.com 



E-mail: market@uzmarkazimpex.com, cotton@uzmarkazimpex.com 
 
O’ZPAXTAEKSPORT 
Shota Rustaveli Ko’chasi 8, 
Toshkent, 100070 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2024200, 2024220 
Fax: +998-71-2024200 + Ext. 0 
http://www.uzpakhtaexport.uz 
E-mail: info@uzpex.uz, cotton@uzpex.uz 
 
O’ZPAXTASANOAT 
Shota Rustaveli Ko’chasi 8A, 
Toshkent, 100070 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1204207, 1204232, 1204250, 1204261, 1204272, 2544607 
Fax: +998-71-1207961, 1530833, 2542669, 2542857, 2545460 
http://www.uzpaxta.uz 
E-mail: priyom@paxta.albatros.uz, prd@paxta.albatros.uz 
– PAXTASANOAT ILMIY MARKAZI 
(Scientific Research Center of Cotton Industry) 

Shota Rustaveli Ko’chasi 8, 
Toshkent, 700070 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2560951 
Fax: +998-71-2560421 
E-mail: paxtamarkazilm@yandex.ru 
– ANDIJON PAXTASANOATSOTISH 
Chinobod Ko’chasi 10 / Navoiy Ko’chasi 15A, 
Andijon, 170123 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-742-243000, 243170, 243220, 243600, 243800 
Fax: +998-742-245214 
E-mail:  
– BUXORO PAXTASANOATSOTISH 
Nizami Ko’chasi 25, 
Buxoro, 200106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-65-2233286, 2234108, 2237262 
Fax: +998-65-2239952 
E-mail:  
– FARG’ONA PAXTASANOATSOTISH 
Yusupov Ko’chasi 24, 
Farg’ona, 150100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-732-242516, 245292, 245502, 245522, 245722 
Fax: +998-732-242874 
E-mail:  
– JIZZAX PAXTASANOATSOTISH 
Zoomin Ko’chasi 88, 
Jizzax, 130100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-722-242685, 242758, 244859, 244885, 244898 
Fax: +998-722-241897 
E-mail:  
– NAMANGAN PAXTASANOATSOTISH 
Amir Temur Ko’chasi 3, 
Namangan, 160124 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-6922-62158, 62227, 62349, 66003, 68953 
Fax: +998-6922-62158 
E-mail:  
– NAVOIY PAXTASANOATSOTISH 
Ulyanov Ko’chasi 201, 
Navoiy, 210100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-79-2255909, 2255947 
Fax: +998-79-2255947 
E-mail:  
– QASHQADARYO PAXTASANOATSOTISH 
Sanoatchilar Ko’chasi 26, 
Qarshi, 180102 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-752-239021, 239032, 239821, 239851 
Fax: +998-752-239032, 239891 
E-mail:  
– QORAQALPOQPAXTASANOAT 
Rashidov Goshesi 39, 
Nokis, 230100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-61-2223419, 2227876, 2227936, 2229440 
Fax: +998-61- 
E-mail:  

– SAMARQAND PAXTASANOATSOTISH 
Ulug’bek Ko’chasi 50, 
Samarqand, 140123 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-662-333076, 335646 
Fax: +998-662-310718, 335646 
E-mail:  
– SIRDARYO PAXTASANOATSOTISH 
Zakirov Ko’chasi 114, 
Guliston, 120100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-672-250337, 250405, 252125, 252536, 252698, 252738, 253886 
Fax: +998-672-250270 
E-mail:  
– SURXONDARYO PAXTASANOATSOTISH 
Chorshanba Safarov Ko’chasi 32, 
Termiz, 190106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-762-230164, 233338, 233621, 236634, 273851 
Fax: +998-762-233621, 273181 
E-mail:  
– TOSHVILPAXTASANOATSOTISH 
1

st
 Floor, Shota Rustaveli Ko’chasi 8, 

Toshkent, 700070 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1534707 
Fax: +998-71-1534707 
E-mail:  
– XORAZM PAXTASANOATSOTISH 
Al-Xorazmiy Ko’chasi 59, 
Urganch, 220100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-62-2240384, 2261344, 2261489, 2266120 
Fax: +998-62-2265146 
E-mail:  
 
O’ZPAXTASANOATEKSPORT 
Shota Rustaveli Ko’chasi 8A, 
Toshkent, 100070 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1204230, 1204264, 1204265 
Fax: +998-71-1207962 
http://www.uzpse.uz 
E-mail: info@uzpse.uz 
 
PARWAZ, PAXTA TERMINALI 
Gidrouzel, Qoraqalpog’iston 50 Yilligi Ko’chasi 9, 
Taxiatash, Qoraqalpog’iston, 231000 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-61-5722239, 5723312, 5723313 
Fax: +998-61-2223407, 5722239, 5723313 
http:// 
E-mail: umarova@rol.uz 
 
PAXTAKOR–TOLA BAZASI 
Buston Ko’chasi 21, 
Paxtakor, Jizzax Viloyati, 130900 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7222-31181, 65670 
 +998-722-776019 
Fax: +998-7222-65670 
http:// 
E-mail:  

 
QAMASHI TOLA BAZASI 
Primov Ko’chasi 14, 
Qamashi, Qashqadaryo Viloyati, 180100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7553- 
Fax: +998-7553- 
http:// 
E-mail:  
 
QARSHI TOLA BAZASI 
Avdeyev Ko’chasi 10, Sputnik, 
Qarshi, 180100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-752- 
Fax: +998-752- 
http:// 
E-mail:  
 



QO’QON TOLA BAZASI 
Ex-Promtorg Building, G’oziyog’lik Ko’chasi 1A, 
Qo’qon, Farg’ona Viloyati, 150711 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7355-23193, 31547, 34613 
Fax: +998-7355-31547, 32103 
http:// 
E-mail:  
 
SAMARQAND–TOLA 
Chupon-ota Daxasi, O’zbek Trakt, 
Samarqand, 140101 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-66-2350272, 2353007, 2354914, 2738055 
Fax: +998-66-2354914, 2359750 
http:// 
E-mail:  
 
SGS TASHKENT LTD 
Yusuf Xos Xojib 1-Tor Ko’chasi 25, 
Toshkent, 100100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1152066, 1152104, 1206386, 1206831 
Fax: +998-71-1206393 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.tashkent@sgs.com 
 
SHOSH–TRANS 
O’zbekiston Temir Yo’llari Building 2, Office 118, Shevchenko Ko’chasi 7, 
Toshkent, 100060 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1207970, 1337907, 1388055, 1388717, 2595709, 2595856 
Fax: +998-71-1207050, 1207971, 1364485, 1534598 
http://www.shoshtrans.com.uz 
E-mail: tarif@shoshtrans.com.uz, refer@shoshtrans.com.uz 
 
SIFAT 
Obinazir Ko’chasi 109, Qizil-Sharq Berk Ko’chasi, Kukcha Tumani, 
Toshkent, 100021 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1205910, 1205918, 1205920, 1205924, 1205930, 1206680 
Fax: +998-71-1205924, 1205936, 1446524 
http://www.sifat.uz 
E-mail: info@sifat.uz, tashkent@sifat.uz, tashkent-seed@sifat.uz 
– Sh. Rashidov Ko’chasi, 
Andijon, 170116 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-742-242860, 243170, 244517, 245853 
Fax: +998-742-244517 
E-mail: andijan@sifat.uz, andijan-seed@sifat.uz 
– Djubor Ko’chasi 88, 
Buxoro, 200100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-65-2281489, 2282077, 2282987 
Fax: +998-65-2282077 
E-mail: bukhara@sifat.uz, bukhara-seed@sifat.uz 
– Baxor Ko’chasi 13, 
Farg’ona, 150100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-732-242901, 243284, 249253 
Fax: +998-732-242901 
E-mail: ferghana@sifat.uz, ferghana-seed@sifat.uz 
– Nosir Zokirov Ko’chasi 116, 
Guliston, 120100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-672-252698, 252851, 253886, 254907 
Fax: +998-672-253886, 254907 
E-mail: syrdarya@sifat.uz, syrdarya-seed@sifat.uz 
– Tukimachilar Ko’chasi, 
Jizzax, 130101 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7222-41519, 41588, 45519 
Fax: +998-7222-41588 
E-mail: jizzak@sifat.uz, jizzak-seed@sifat.uz 
– Shox Amir Temur Ko’chasi 1, 
Juma, Samarqand Viloyati, 140500 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-6646- 
Fax: +998-6646- 
E-mail:  
– Dustlik Shox Ko’chasi, 
Namangan, 160103 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-692-244861, 245086, 340814 
Fax: +998-692-244861 

E-mail: namangan@sifat.uz, namangan-seed@sifat.uz 
– Navoiy Ko’chasi 41A, 
Navoiy, 210100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-79-2246571, 2247689 
Fax: +998-79-2246571, 2247689 
E-mail: navoi@sifat.uz, navoi-seed@sifat.uz 
– Tatibaev Ko’chasi 32, 
Nukus, 230100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-61-2228058, 2229440 
Fax: +998-61-2229440, 2241676 
E-mail: nukus@sifat.uz, nukus-seed@sifat.uz 
– Navoiy Ko’chasi 26, 
Qarshi, 180100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-752-233559, 236630, 239851, 271668 
Fax: +998-752-233559, 236630, 271668 
E-mail: karshi@sifat.uz, karshi-seed@sifat.uz 
– Mirzo Ulug’bek Ko’chasi 50, 
Samarqand, 140100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-66-2337943, 2337983 
Fax: +998-66-2337983 
E-mail: samarkand@sifat.uz, samarkand-seed@sifat.uz 
– Chorshanba Safarov Ko’chasi 10, 
Termiz, 190106 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-7622-27048, 31279, 73418 
Fax: +998-7622-27048, 73418 
E-mail: termez@sifat.uz, termez-seed@sifat.uz 
– Zarafshon Ko’chasi, 
Urganch, 220100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-62-2261489, 2262315 
Fax: +998-62-2261489 
E-mail: horezm@sifat.uz, horezm-seed@sifat.uz 
 
SIRDARYO OQ OLTIN TOLA 
Razyezd Boyovut, Boyovut Tumani, Sirdaryo Viloyati, 120200 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-6732- 
 +998-672-250859, 254599 
Fax: +998-6732- 
 +998-672-254599, 254913 
http:// 
E-mail: sirdaryo-cotton@mail.ru 
 
TOSHKENT–TOLA 
Xonobod Ko’chasi 4, Stroiteli Daxasi, Sergeli Tumani, 
Toshkent, 100155 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1153454, 1204752, 2153472/4, 2570777, 2577143, 2581652 
Fax: +998-71-1153454, 1204752, 2153472, 2153711, 2570777, 2580936 
http:// 
E-mail: toshkent-tola@yandex.ru, toshkent-tola@ars.uz, s_hamidov@mail.ru 
 
TOSHKENT TO’QIMACHILIK VA YENGIL SANOAT INSTITUTI 
(Taskent Institute Of Textile And Soft Industry) 
Shoxjahon Ko’chasi 5, Yakkasaroy Tumani, 
Toshkent, 100100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2530606, 2533202 
Fax: +998-71-2531058, 2533617 
http://www.titli.uz 
E-mail: titlp_info@edu.uz, rector@titli.uz 
 
ULUG’BEK TOLA 
Past-Dargon Tumani, Charxan, 
Samarqand, 140101 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-66-2734383 
Fax: +998-66-2734383 
http:// 
E-mail:  
 
UZ AIG 
Intl Banking & Finance Center, 3

rd
 Floor, Turob To’la Ko’chasi 1, 

Toshkent, 100003 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1206745 
Fax: +998-71-1206340 
http://www.aig.com 
E-mail: uzaig@uzaig.bcc.com.uz 



 
UZBEK COMMODITY EXCHANGE 
Bobur Ko’chasi 77, 
Toshkent, 100090 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1133305, 1133333 
Fax: +998-71-1133300 
http://www.uzex.com 
E-mail: info@uzex.com 
 
UZBEKZHELDOREXPEDICIA 
O’zbekiston Temir Yo’llari Bldg., Shevchenko Ko’chasi 7, 1

st
 Floor, Office 120, 

Toshkent, 100060 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1364352, 1388352, 1388354, 1388805, 2595805, 2596263 
Fax: +998-71-1320436, 1334549 
http:// 
E-mail: uzbexzhd@rol.uz, uzbexzhd@online.ru 
 
UZINTERIMPEX 
– Mustaqillik Shox Ko’chasi 105, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2680401 
Fax: +998-71-2683030 
http://www.uzinterimpeks.uz 
E-mail: info@uzinterimpeks.uz 
– Office 111-112, 1

st
 Floor, Buyuk Ipak Yo’li Ko’chasi 75, 

Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1695050, 2385373, 2687224, 2687457, 2687461 
Fax: +998-71-2687477, 2687733 
http://www.uzinterimpeks.uz 
E-mail: uzinterimpex@mail.ru 
 
UZPROMMASHIMPEKS 
– Mustaqillik Shox Ko’chasi 107, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2385457 
Fax: +998-71-2385458 
http://www.upm.uz 
E-mail: marketing@upm.uz 
– Office 318, 3

rd
 Floor, Buyuk Ipak Yo’li Ko’chasi 75, 

Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1204758, 1207324, 1385457 
Fax: +998-71-1207324, 1385458 
http://www.upm.uz 
E-mail: marketing@upm.uz 

 
UZVNESHTRANS 
– Mirzo Ulugbek Ko’chasi 54A, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2681076 
Fax: +998-71-2682000 
http://www.uzvt.uz 
E-mail: info@uzvt.uz 
– Mustaqillik Shox Ko’chasi 107, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2681076 
Fax: +998-71-2682000 
http://www.uzvt.uz 
E-mail: info@uzvt.uz 
– Buyuk Ipak Yo’li Ko’chasi 75, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1385346, 1385347, 1385352, 1385353 
Fax: +998-71-1385347, 1385349, 1385350, 1690306 
http://www.uzvt.uz 
E-mail: export@uzvt.uz 
 
UVT–INSHURANS 
Buyuk Ipak Yo’li Ko’chasi 75, 
Toshkent, 100077 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-2685665, 2689631 
Fax: +998-71-2685665, 2689631 
http:// 
E-mail: uvt-ins@uzvt.uz 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (TASHKENT) LTD (WIS) 
Chilonzor Daxasi 5, Dom 2, 1st Floor, 
Toshkent, 100096 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-71-1206370, 1731071, 1732796 
Fax: +998-71-1206370, 1206754 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wisuzb@bcc.com.uz, uzb-management@wakefieldinspection.com 

 
XORAZM–TOLA 
Sanoatchilar Ko’chasi 9, 
Urganch, 220100 UZBEKISTAN 
Tel.: +998-62-2212389, 2213203, 2272562, 2273808, 2273992, 2274486 
Fax: +998-62-2265065, 2272362, 2273992, 2274486 
http:// 
E-mail: xorazm-tola@uzpak.uz

 
 
УКРАИНА 

 
20 Ноября 1917 в составе Российской Советской Федеративной Социалистической Республики (РСФСР) была образована 
Украинская Народная Республика (УНР). Центральная Рада в Киеве 24 Января 1918 провозласила независимость Украинской 
Народной Республики. 
 
Возделывание Хлопчатника на неполивных землях в Украинской Советской Социалистической Республике (УССР) началось в 
1930 после решения правительства Союза Советских Социалистических Республик (СССР) об освоении под Хлопчатником 
так называемых новых районов в РСФСР и УССР. Самыми первыми областями, посеявшими Хлопчатник стали 
Днепропетровская и Одесская области (на долю которой выпало 2/3 посевной площади). В сезон 1936/37 в Днепропетровской 
Области – 25 500 тонн хлопка-сырца, а в Одесской Области было собрано 39 320 тонн хлопка-сырца. Чуть позже в конце 1930-
х к ним присоединились Запорожская и Николаевская области. В 1939 Правительство СССР предложило организовать 
выращивание Хлопчатника на неполивных землях и в ряде районов Херсонской Области. Хлопок требовался стране, в том 
числе, для производства пироксилина – сырья для дальнейшего производства из него бездымного пороха. 
 
В первые послевоенные десятилетия сбор хлопка-сырца то увеличивался, то уменьшался, не превышая 30 000 тонн в сезон. 
 
Возделывание Хлопчатника велось и в Запорожской Области. 01 Декабря 1951 действовавшее тогда Министерство 
Хлопководства УССР приняло первую очередь Мелитопольского хлопкозавода и ввело его в эксплуатацию, но спустя лишь 
несколько лет Мелитопольский хлопкозавод лишился своей сырьевой базы и Постановлением Совета Министров СССР в 
1956 был передан в ведение ремонтного треста Министерства Сельского Хозяйства и реорганизован в ремонтно-
механический завод. В силу того, что урожайность Хлопчатника в Азиатских республиках Советского Союза была значительно 
выше (где он возделывался на поливных (орошаемых) землях, а не на поливных (богарных) как в Российской СФСР, 
Украинской ССР (УССР) и Молдавской ССР (МССР)), от затеи выращивания Хлопчатника в УССР отказались. Это произошло 
фактически сразу же после смерти Иосифа Виссарионовича Сталина (1878-Декабрь-18–1953-Март-05), руководителя 
Советского государства. Отчасти отказ от возделывания Хлопчатника в России и Украине был связан и с освоением новых 
земель и расширением площадей поливных земель в распубликах Средней Азии и Кавказа. Постановлением Совета 
Министров СССР от 1953 о прекращении возделывания Хлопчатника на неполивных землях Юга России и Украины и о 



передаче 7 хлопкоочистительных заводов вместе с кадрами в Среднюю Азию был положен сначала временный, а с 1956 
полный конец тогдашнему хлопководству в РСФСР, УССР и МССР. Чтобы иметь представление о возделывании Хлопчатника 
в УССР незадолго до его прекращения приводятся следующие показатели:- 1950/51 – посевные площади под Хлопчатником 
составляли 272 300 гектаров (га) (или 11.75% от всех посевных площадей под Хлопчатником в СССР), 1951/52 – 429 000 га 
(или 15.76%), в 1952/53 – 444 200 га (или 15.68%), 1953/54 – ничего (или 0%), 1954/55 – 99 800 га (или 4.53%), в 1955/56 – 108 
900 га (или 4.95%) и 1956/57 – 5 200 га (или 0.25%). Данные не учитывают показатели Крымской Области, находившейся в 
составе РСФСР до 26 Апреля 1954, когда она, согласно Указу Президиума Верховного Совета СССР от 19 Февраля 1954 и 
ссылке на общность населения, территориальную близость и тесные хозяйственные и культурные связи между Крымской 
Областью и Украинской ССР, была передана из состава РСФСР в состав УССР. Хотя реальным инициатором этой передачи 
являлся Никита Сергеевич Хрущёв (1953-Сентябрь-07–1964-Октябрь-14), который, в стремлении заручиться поддержкой 
всесильной тогда Украинской номенклатуры (особенно в верхушке Коммунистической Партии) на выборах себя на пост 
Первого Секретаря Центрального Комитета Коммунистической Партии Советского Союза (ЦК КПСС) – фактически 
руководителя всего СССР и загладить свою вину за организацию им массовых репрессий в Украине в 1930-е, передал 
Крымскую Область из состава РСФСР в состав УССР. Что же касается регионов возделывания Хлопчатника в УССР в эти 
годы, то ситуация с посевными площадями под этой культурой выглядела следующим образом:- (i) Днепропетровская 
Область – 1950/51 – 3 000 га, 1951/52 – 10 000 га, 1952/53 – 10 200 га, далее – ничего; (ii) Запорожская Область – 1950/51 – 
65 600 га, 1951/52 – 91 300 га, 1952/53 – 90 600 га, 1953/54 – ничего, 1954/55 – 19 600 га, 1955/56 – 19 700 га, далее – ничего; 
(iii) Николаевская Область – 1950/51 – 56 300 га, 1951/52 – 75 300 га, 1952/53 – 71 100 га, 1953/54 – ничего, 1954/55 – 7 700 га, 
1955/56 – 8 800 га, далее – ничего; (iv) Одесская Область – 1950/51 – 20 600 га, 1951/52 – 67 900 га, 1952/53 – 98 000 га, 
1953/54 – ничего, 1954/55 – 21 000 га, 1955/56 – 21 500 га, далее – ничего; (v) Сталинская Область – 1950/51 – 1 000 га, 
1951/52 – 6 000 га, 1952/53 – 6 000 га, далее – ничего; (vi) Херсонская Область – 1950/51 – 125 800 га, 1951/52 – 178 500 га, 
1952/53 – 168 300 га, 1953/54 – ничего, 1954/55 – 51 500 га, 1955/56 – 58 900 га, 1956/57 – 5 200 га, далее – ничего. Следует 
также упомянуть, что практически вся посевная площадь под Хлопчатником находилась в УССР в ведении колхозов, а не 
совхозов. 
 
В 1970-х производство этой сельскохозяйственной культуры в Украине было свернуто. Однако учёные лаборатории селекции 
Хлопчатника Института Земледелия Южного Региона продолжали вести селекцию. Так, селекционный сорт Днепровский-5 
вошёл даже в семенной реестр Украины. В самом начале 2000-х к хлопку опять стал проявляться интерес, но уже и со 
стороны представителей сельского хозяйства. Хлопчатник пытались возделывать в Голопристанском, Каланчакском и 
Скадовском, Цюрупинском Районах Херсонской Области. Посевные работы начинались в конце Апреля, а сбор урожая – в 
середине Сентября. Урожайность хлопка-сырца составляла 16–20 центнеров с гектара. Но как оказалось, Хлопчатник можно 
было выращивать и в других областях Украины. Так, в начале 2000-х специалисты Московского НИИ Хлопчатобумажной 
Промышленности произвели анализ и сделали вывод о возможности выращивания Хлопчатника на территории Крыма. Почва 
и солнечная активность позволяли выращивать Хлопчатник, из которого получилось бы волокно 1 сорта. А в Феврале 2002 
Министерство Агропромышленного Комплекса Республики Крым приступило к разработке программы возделывания 
Хлопчатника на своей территории. Осенью 2002 инвестиционная компания Энерготрейд выкупила контрольный пакет акций 
Херсонского Хлопчатобумажного Комбината и создала на его базе производственное объединение Хлопок Украины для 
выращивания Хлопчатника и первичной обработки хлопка-сырца. Но все эти разработки не покрывали внутренних 
потребностей хлопковой текстильной промышленности Украины и практически весь объём сырья по-прежнему 
импортировался из республик Средней Азии. Как будет развиваться хлопкоробство в дальнейшем, сказать очень сложно, так 
как государство не очень-то поддерживает текстильный сектор экономики Украины. 
 
Во времена СССР 37 хлопковых текстильных производителей в Украине составляли почти половину всех производителей 
текстиля. При этом её потребляющие мощности доходили до 200 000 тонн хлопкового волокна в сезон. В период 1990-х, 
особенно в начале, в текстильной промышленности Украины наблюдался серьёзный спад производства и это несмотря на то, 
что в 1980-е на многих текстильных предприятиях была произведена модернизация производства с возможностью 
производства широких тканей (до 160 см в готовом виде). Внутренний рынок практически оказался затоваренным импортной 
продукцией ввиду низких ставок импортных пошлин. Большие объёмы хлопковых тканей различного назначения и изделий из 
них импортировались в Украину из России. Из-за стремительной инфляции и постоянных налоговых нововведений в первой 
половине 1990-х предприятия текстильной промышленности практически лишились собственных оборотных средств и 
накопили огромные дебиторские задолженности по энергетике, налогам в бюджеты и по оплате труда рабочим. Государство 
практически перестало размещать госзаказы у текстильщиков. Руководство многих текстильных предприятий было просто не 
готово к такому развороту событий поскольку, работая в большинстве случаев на госзаказах, серьёзно не занималось 
развитием сбыта своей продукции. Большинство предприятий было остановлено, а на тех, которые продолжали ещё хоть как-
то работать, за долги периодически отключалось электричество или прекращалась подача тепла. Некоторые предприятия 
встретили новое тысячелетие даже без факсимильных аппаратов, столь необходимой в те времена техники для взаимных 
деловых контактов. Иностранные инвестиции в отрасль не осуществлялись. Изношенность оборудования, в том числе и из-за 
простоев, за 1990-е выросла в два раза. Однако во второй половине 1998 падение производства текстильной продукции 
остановилось, а в 2000-м отрасли удалось даже на 40% поднять уровень производства, но не за счёт потребления 
импортируемого хлопкового волокна. Некоторые Украинские текстильщики, ранее не работавшие с хлопком, стали осваивать 
производство пряжи и тканей из него. Например, шёлковый комбинат в Черкасы и льнокомбинат в Ривне стали выпускать 
ситцы, бязи, фланели и ткани для спецодежды. Точно также как и в России, на Украине сформировалась прослойка бизнеса – 
давальцы, многие из которых тоже стали новыми собственниками текстильных предприятий, воспользовавшись прибылями и 
финансами от бизнеса металлопродукции. Приобретение фабрик прошло посредством приватизации с последующей 
остановкой производства и, тем самым, обесцениванием акций, а также посредством банкротств. Большинство из давальцев 
превратились в вертикально интегрированные группы компаний, объединяющие в своём составе поставщиков сырья, 
производителей пряжи и тканей, изготовителей швейных изделий и одежды, а также торговцев готовой текстильной 
продукцией. И нужно отметить, что некоторые предприятия, даже со старым оборудованием, стали производить довольно 
качественные пряжу и ткани. А за счёт создания мощных маркетинговых структур они организовали и хороший сбыт своей 
продукции на внутреннем рынке. Ряд давальцев, понимая складывающуюся на рынке ситуацию, стали заниматься частичной 
модернизацией производств, устанавливая ткацкое и отделочное оборудование для тканей шириной 190 см. 
 
Основу Украинского импорта хлопкового волокна в течение 1990-х – начала 2000-х составляло Узбекское хлопковое волокно. 
Состоявшиеся взаимные визиты руководителей Украины и Узбекистана также позволили завезти в Украину несколько тысяч 
тонн Узбекского хлопкового волокна. Но это не сыграло никакой роли в увеличении объёмов потребления хлопка, прядильные 



и ткацкие предприятия по-прежнему работали всего лишь с 15% загрузкой своего производства. С целью увеличения объёма 
потоков Узбекского хлопкового волокна с перевалкой в порту Ильичевска (Украина) на таможенных складах экспедиторской 
компании ИЛЬИЧЕВСКВНЕШТРАНС, премьер-министры двух стран договаривались о возможности выравнивания договорных 
базовых цен для портов Поти (Грузия) и Ильичевска при условии снижения тарифов на перевалку и транспортировку по 
железной дороге Украины. В результате договорённости требуемые ставки были снижены, но реального перелома ситуации с 
перевалкой и хранением хлопка так и не произошло. В результате, этой Украинской компании пришлось произвести крупное 
сокращение штата своих служащих и переориентироваться на перевалку и транспортировку других товаров. В начале нового 
тысячелетия структура импорта хлопкового волокна стала изменяться. Кроме Узбекского, Украинские импортёры стали 
завозить Греческий, Казахский, Кыргызский хлопок, и в небольших объёмах из других государств. 
 
Многие швейные фабрики смогли выстоять в сложившихся тяжёлых экономических условиях за счёт того, что нашли 
иностранных давальцев, поставлявших в Украину для пошива иностранные ткани, лекала, фурнитуру и вывозивших готовую 
продукцию из них. 26 Марта 2000 Украина и Европейский Союз заключили соглашение об отмене с 01 Июля 2000 
квотирования текстильной продукции, произведённой в Украине из давальческого сырья компаний-резидентов ЕС. В этой 
связи, ЕС стал осуществлять двойную проверку Украинской продукции, требуя наличия на неё экспортной лицензии у 
экспортёров. Выдачу лицензий осуществляло Министерство Экономики Украины; сам процесс выдачи затягивался в силу 
различных бюрократических барьеров. В результате порядка 200 предприятий, занимавшихся пошивом и экспортом одежды 
из давальческого сырья в страны ЕС, существенно сократили свои обороты. Кроме того, в соответствии с заключённым с ЕС 
соглашением Украина должна была снизить в период с 2001 по 2004 ставки импортных пошлин на пряжу и нити до 4%, на 
ткани – до 8%. В самом начале 2002 Верховная Рада Украины приняла Закон, сокративший импортные пошлины на широкий 
ассортимент текстильной продукции. Ставка импортной пошлины на хлопковое волокно была снижена с 4.6% до 4.4%, на 
многие виды тканей ставка пошлины была снижена до 0%, на оставшиеся – сократилась до 1–2%. Но также как и в России в 
Украине так называемые челноки – мелкие, но многочисленные импортёры различной продукции, в том числе и текстильной, 
завозили огромные объёмы продукции, избегая при этом уплаты НДС. В результате их продукция на рынках страны была вне 
конкуренции по цене в сравнении с местной готовой продукцией текстильной промышленности. Этот, в большинстве своём, 
теневой бизнес вместе с другими факторами оказывал крайне негативное воздействие на всю отрасль в целом. 
 
Украина является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 16 Мая 2008. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Украине По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1930 / 31 20 000  
 
 

    

  ХС=Хлопок-Сырец      

1930 / 31 20 300 0.7 ц/га ХС 
 

1 400 ХС 
    

1931 / 32 144 500 2.6 ц/га ХС 
 

37 570 ХС 
    

1932 / 33 181 000 1.6 ц/га ХС 
 

29 440 ХС 
    

1933 / 34 158 000 0.1 ц/га ХС 
 

1 000 ХС 
    

1934 / 35 156 300 0.8 ц/га ХС 
 

12 800 ХС 
    

1935 / 36   
 

44 360 ХС 
    

1936 / 37   
 

64 820 ХС 
    

1937 / 38 274 000  
 
 

    

1938 / 39   
 
 

    

1939 / 40   
 
 

    

1940 / 41 282 400  
25 800 

40 000 ХС 
    

1941 / 42 44 000  
9 600 
– ХС 

    

1942 / 43 –  
– 

– ХС 
    

1943 / 44 –  
– 

– ХС 
    

1944 / 45 1 000  
200 

1 000 ХС 
    

1945 / 46 5 700  
400 

– ХС 
    

1945 / 47   
 
 

    

1947 / 48   
 
 

    

1948 / 49   
 
 

    

1949 / 50   
 
 

    



1950 / 51 277 900 5.0 ц/га ХС 
 

50 000 ХС 
    

1951 / 52 455 400  
 
 

    

1952 / 53 475 300  
 
 

    

1953 / 54 –  
 
 

    

1954 / 55 99 800  
 
 

    

1955 / 56 108 900  
9 700 

 
    

1956 / 57 5 200  
6 300 

 
    

1957 / 58   
100 

 
    

        

1986 / 87    212 000    

1987 / 88    205 000    

1988 / 89    210 000    

1989 / 90    213 000    

1990 / 91    164 000    

1991 / 92    128 000  126 000 30 000 

1992 / 93    87 000  81 000 24 000 

1993 / 94    44 000  37 000 17 000 

1994 / 95    30 000 44 000 74 000 17 000 

1995 / 96    16 000 15 000 30 000 16 000 

1996 / 97    12 000 10 000 15 000 9 000 

1997 / 98    13 000 5 000 13 000 4 000 

1998 / 99    19 000  19 000 4 000 

1999 / 00    10 000  10 000 5 000 

2000 / 01    11 000 5 000 15 000 4 000 

2001 / 02    11 000 5 000 16 000 4 000 

2002 / 03    11 000 5 000 16 000 4 000 

2003 / 04    11 000 5 000 16 000 4 000 

2004 / 05    11 000 4 000 14 000 4 000 

2005 / 06    11 000 3 000 13 000 3 000 

2006 / 07    11 000 2 000 13 000 3 000 

2007 / 08    11 000 1 000 12 000 3 000 

2008 / 09    9 000  8 000 2 000 

2009 / 10    7 000  7 000 2 000 

2010 / 11    4 000  3 000 1 000 

2011 / 12    4 000  4 000 1 000 

2012 / 13    2 000  2 000 0 

2013 / 14    2 000  3 000 0 

2014 / 15    2 000  2 000 0 

2015 / 16    2 000  2 000 0 

2016 / 17    2 000  2 000 0 

2017 / 18    2 000  2 000 0 

2018 / 19    2 000  2 000 0 

2019 / 20    2 000  2 000 440 

2020 / 21    2 000  2 000 0 

2021 / 22    2 000  2 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee (использованы также данные постановлений и статистики Царского, Российского и Советского Правительств). 
 
UKRAINE 
THE REPUBLIC OF UKRAINE (officially) 

ISO Code:  UA/UKR/804 
Territory:   576 700 km

2
 (222 664 sq. miles) 

Population:  42 617 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Kyiv (Kiev) 
National Currency: Hryvnja (ISO Code: UAH/980), UAH1=100Kopijka 
 Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000 Hryven. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 25, 50 Kopijok. 
Language:  Ukrainian is the official language. Russian is also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 07 – Orthodox Christmas Day, January 19 – Epiphany, February 23 
– Fatherland Defender’s Day, March 08 – International Women’s Day, variable (April/May) – Orthodox Easter, May 01 – Labor Day, 
May 02 – Labor Holiday, May 09 – Victory Day, variable (June) – Trinity, June 28 – Constitution Day, August 24 – Independence Day 
(1991). 
Web-site:  http://www.kmu.gov.ua 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHOPVNESHTRANS 
Vul. Bereh 2, 
Chop, Uzhhorods’kyi Rajon, Zakarpats’ka Oblast’, 89500 UKRAINE 
Tel.: +380-312-711231 
Fax: +380-312-711232 

http://www.chopzovnishtrans.biz-gid.ru 
E-mail: 
 
DERZHAVNA MYTNA SLUZHBA 
(State Customs Service) 



Vul. Dehtjarivs’ka 11, 
Kyiv, 01055 UKRAINE 
Tel.: +380-44-2298951, 2742606, 2742664, 2748298 
Fax: +380-44-2742851, 2748281 
http://www.customs.com.ua 
E-mail:  

– CHOPS’KA MYTNYTCJA 
Pl. Evropejs’ka 6, 
Chop, Uzhhorods’kyi Rayon, Zakarpats’ka Oblast’, 89500 UKRAINE 
Tel.: +380-3137-71345 
Fax: +380-3137-71028 
E-mail:  

– ILLICHIVS’KA MYTNYTCJA 
Vul. Shevchenka 7A, 
Illichivsk, Odes’ka Oblast’, 68001 UKRAINE 
Tel.: +380-4868-41347, 42846, 91712 
 +380-482-651120 
Fax: +380-4868- 
E-mail:  
 
DERZHSTANDART 
Vul. V. Antonovycha 174, 
Kyiv-150, 03680 UKRAINE 
Tel.: +380-44-2262971, 2687061, 2689418 
Fax: +380-44-2262970 
http:// 
E-mail:  
 
ILYICHEVSKVNESHTRANS 
Vul. Promyshlenna 2, 
Illichivs’k, Odes’ka Oblast’, 68001 UKRAINE 
Tel.: +380-4868-30658, 61534, 62500, 65037 
Fax: +380-4868-30660, 40413, 65305, 69403 
http://www.ivt.il.od.ua 
E-mail: info@ivt.il.od.ua, marketing@ivt.il.od.ua 
 
KARPATY 
Vul. Mynajska 11, K. 3940, 
Uzhhorod, 88000 UKRAINE 
Tel.: +380-312-225662 
Fax: +380-312-225662 
http:// 
E-mail: 
 
KUEHNE & NAGEL AG & CO. KG 
Vul. Jakuts’ka 8, 
Kyiv, 03194 UKRAINE 
Tel.: +380-44-4903232 
Fax: +380-44-4903298 
http://www.kuehne-nagel.com 
E-mail: victor.shkarban@kuehne-nagel.com 
 
MAERSK–SEALAND 
— Vul. Shovkovychna 42-44, Office 13-C, 
Kyjiv, UKRAINE 
Tel.: +380-44-4905818 
Fax: +380-44-4905657 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: ukrsal@maersk.com 
— Vul. Suvorova 3А, 
Odesa, 65004 UKRAINE 
Tel.: +380-482-210430, 510430 
Fax: +380-482-210400, 510400 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
 
MONSANTO UKRAINE 
Vul. Volodymyrs’ka 101A, 
Kyiv, 01033 UKRAINE 
Tel.: +380-44-4907575 
Fax: +380-44-4900145 
http://www.monsanto.com 

E-mail:  
 
OSTRA–KYIV 
Vul. Kutuzova 4A, 
Kyiv, 01011 UKRAINE 
Tel.: +380-44-4902744-7 
Fax: +380-44-4902748 
http://www.ostra-kiev.com.ua 
E-mail: office@ostra-kiev.com.ua, rin@ostra-kiev.com.ua 
 
SGS UKRAINE LTD 
HEADQUARTERS 
Vul. Atamana Holovatoho 40/42, 
Odesa, 65003 UKRAINE 
Tel.: +380-48-7869600 
Fax: +380-48-7869027, 7869650 
http://www.ua.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.ukraine@sgs.com 
— Vul. Bereh 2, 
Chop, Uzhhorods’kyi Rayon, Zakarpats’ka Oblast’, 89502 UKRAINE 
Tel.: +380-3137-13075 
Fax: +380-3137-13075 
http://www.ua.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: 
— Ilichevsk Port, Terminal 3, 
Illichivsk, Odes’ka Oblast’, 68001 UKRAINE 
Tel.: +380-482-304260, 691086 
Fax: +380-482-691387 
http://www.ua.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

 
SOGEX LTD 
Vul. Bohatoho 40/42, 
Odesa, 65003 UKRAINE 
Tel.: +380-482-336986 
Fax: +380-482-336446, 429049 
http:// 
E-mail:  
 
UKRAINIAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Vul. Velyka Zhytomyrs’ka 33, 
Kyiv, 01601 UKRAINE 
Tel.: +380-44-2122818, 2122911, 2212911, 2292266 
Fax: +380-44-2123353 
http://www.ucci.org.ua 
E-mail: ucci@ucci.org.ua 
 
UKRGLAVGOSQUARANTINE 
(Plant Quarantine Service) 
Vul. Koloskovaja 7, 
Kyiv, 01138 UKRAINE 
Tel.: +380-44-2643100, 2647707 
Fax: +380-44-2648902 
http:// 
E-mail: 
 
UKRLEGSYRIO 
Vul. Saksahanskoho 77, 
Kyiv, 01033 UKRAINE 
Tel.: +380-44-2204316, 2204427, 2205152 
Fax: +380-44-2204627, 2207652 
http:// 
E-mail: 
 
UKRZALIZNYTCJA 
(Ukrainian Railways) 
Vul. Tvers’ka 7, 
Kyiv-150, MSP, 03680 UKRAINE 
Tel.: +380-44-2230000, 2231200, 2231210, 2231211 
Fax: +380-44-2220039, 2231431 
http://www.uz.gov.ua 
E-mail: 



 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (UKRAINE) LTD (WIS) 
Vul. Promyshlenna 2, Kv. 2, 
Illichivs’k, Odes’ka Oblast’, 68001 UKRAINE 

Tel.: +380-4868-30165, 62512 
Fax: +380-4846-30165, 62512 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis_ua@ilyichevsk.odessa.ua

 
 
ФИНЛЯНДИЯ 

 
Финляндия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 25 Мая 1950. 
 

 

Развитие Ситуации В Финляндии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      9 000  

1927 / 28      10 000  

1928 / 29      9 000  

1929 / 30      8 000  

1930 / 31      7 000  

1931 / 32      7 000  

1932 / 33      8 000  

1933 / 34      9 000  

1934 / 35      12 000  

1935 / 36    12 000  13 000  

1936 / 37    13 000  13 000  

1937 / 38    13 000  14 000  

1938 / 39    13 000  16 000  

1939 / 40    12 000  9 000  

1940 / 41    9 000  8 000  

1941 / 42    2 000  0  

1942 / 43        

1943 / 44      0  

1944 / 45    2 000  3 000  

1945 / 46    5 000  7 000 3 000 

1946 / 47    8 000  10 000 5 000 

1947 / 48    12 000  8 000 2 000 

1948 / 49    8 000  12 000 5 000 

1949 / 50    11 000  9 000 4 000 

1950 / 51    12 000  10 000 2 000 

1951 / 52    13 000  15 000 4 000 

1952 / 53    13 000  14 000 5 000 

1953 / 54    14 000  15 000 6 000 

1954 / 55    13 000  13 000 5 000 

1955 / 56    14 000  15 000 6 000 

1956 / 57    16 000  17 000 7 000 

1957 / 58    14 000  13 000 5 000 

1958 / 59    15 000  15 000 5 000 

1959 / 60    18 000  20 000 7 000 

1960 / 61    17 000  18 000 8 000 

1961 / 62    17 000  17 000 8 000 

1962 / 63    16 000  17 000 9 000 

1963 / 64    16 000  16 000 8 000 

1964 / 65    17 000  16 000 8 000 

1965 / 66    15 000  14 000 7 000 

1966 / 67    17 000  16 000 6 000 

1967 / 68    16 000  17 000 6 000 

1968 / 69    16 000  15 000 6 000 

1969 / 70    13 000  14 000 6 000 

1970 / 71    14 000  14 000 5 000 

1971 / 72    14 000  14 000 6 000 

1972 / 73    13 000  13 000 6 000 

1973 / 74    13 000  12 000 5 000 

1974 / 75    12 000  12 000 4 000 

1975 / 76    10 000  12 000 3 000 

1976 / 77    13 000  13 000 4 000 

1977 / 78    13 000  14 000 5 000 

1978 / 79    12 000  10 000 3 000 

1979 / 80    13 000  14 000 3 000 

1980 / 81    12 000  13 000 4 000 

1981 / 82    12 000  11 000 3 000 

1982 / 83    12 000  12 000 3 000 

1983 / 84    10 000  9 000 2 000 

1984 / 85    9 000  8 000 2 000 

1985 / 86    8 000  7 000 2 000 

1986 / 87    4 000  4 000 2 000 

1987 / 88    7 000  7 000 2 000 

1988 / 89    4 000  4 000 1 000 



1989 / 90    4 000  4 000 1 000 

1990 / 91    2 000  2 000 0 

1991 / 92    1 000  1 000 0 

1992 / 93    1 000  1 000 0 

1993 / 94    1 000  2 000 0 

1994 / 95    2 000  2 000 0 

1995 / 96    2 000  2 000 0 

1996 / 97    1 000  1 000 0 

1997 / 98    1 000  1 000 0 

1998 / 99    1 000  1 000 0 

1999 / 00    1 000  1 000 0 

2000 / 01    0  0 0 

2001 / 02    0  0  

2002 / 03    0  0  

2003 / 04    0  0  

2004 / 05    0  0  

2005 / 06    0  0  

2006 / 07    0  0  

2007 / 08    0  0  

2008 / 09    0  0  

2009 / 10    0  0  

2010 / 11        

2011 / 12        

2012 / 13        

2013 / 14        

2014 / 15        

2015 / 16        

2016 / 17        

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
FINLAND (SUOMI) 
THE REPUBLIC OF FINLAND (officially) 

ISO Code:  FI/FIN/246 
Territory:   338 145 km

2
 (130 559 sq. miles) 

Population:  5 519 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Helsinki (Helsingfors) 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Finnish and Swedish are the official languages. English, Same (Lapp) are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Epiphany, variable (March/April) – Good Friday and Easter 
Monday, April 30 – May Day Eve, May 01 – May Day, variable (May/June) – Ascension Day, variable (June) – Whit Sunday, variable 
(June) – Midsummer Day (2 days), November 01 – All Saints’ Day, December 06 – Independence Day (1917), December 24 – 
Christmas Eve, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day, December 31 – New Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.vn.fi, http://virtual.finland.fi 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CENTRAL CHAMBER OF COMMERCE OF FINLAND 
Aleksanterinkatu 17, 
PO Box 1000, 
FI-00101 Helsinki, FINLAND 
Tel.: +358-9-696969 
Fax: +358-9-650303 
http://www.keskuskauppakamari.fi 
E-mail: keskuskauppakamari@wtc.fi 

 
FEDERATION OF FINNISH TEXTILE AND CLOTHING 
INDUSTRIES 
Etelaranta 10, 
FI-00130 Helsinki, FINLAND 
Tel.: +358-9-686121 
Fax: +358-9-653305 
http://www.finatex.ttliitot.fi 
E-mail: veli-matti.kankaanpaa@finatex.ttliitot.fi 

 
PLANT PROTECTION SERVICE 
PLANT PRODUCTION INSPECTION CENTER 
Vilhonvuorenkatu 11C, 
PO Box 42, 

FI-00501 Helsinki, FINLAND 
Tel.: +358-13-421402 
Fax: +358-13-421499 
http:// 
E-mail:  
 
PORT OF KOTKA 
Laivurinkatu 7, 
PL 196, 
FI-48101 Kotka, FINLAND 
Tel.: +358-5-2344280 
Fax: +358-5-2181375 
http://www.portofkotka.fi 
E-mail: office@portkotka.fi 

 
PORT OF TURKU 
Linnankatu 90, 
FI-20100 Turku, FINLAND 
Tel.: +358-21-2674111 
Fax: +358-21-2674110 
http://www.port.turku.fi 
E-mail: turkuport@port.turku.fi 

 



SGS INSPECTION SERVICES OY 
HEADQUARTERS 
Särkiniementie 3, 
PO Box 128, 
FI-00211 Helsinki, FINLAND 
Tel.: +358-9-6927703, 6963701 
Fax: +358-9-6924673 
http://www.fi.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.finland@sgs.com 

 

VALTIONRAUTATIET LTD 
(Finnish Railways) 
PO Box 488, 
FI-00101 Helsinki, FINLAND 
Tel.: +358-9-23199902 
Fax: +358-9- 
http://www.vr.fi 
E-mail: yhteyskeskus@vr.fi

 
 
ФРАНЦИЯ 

 
Франция является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 01 Января 1948. 
 

 

Развитие Ситуации Во Франции По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      347 000  

1927 / 28      330 000  

1928 / 29      317 000  

1929 / 30      356 000  

1930 / 31      363 000  

1931 / 32      225 000  

1932 / 33      239 000  

1933 / 34      346 000  

1934 / 35      196 000  

1935 / 36    264 000  292 000  

1936 / 37    260 000  277 000  

1937 / 38    250 000  267 000  

1938 / 39    287 000  224 000  

1939 / 40    261 000  312 000  

1940 / 41    87 000  18 000  

1941 / 42    22 000  9 000  

1942 / 43    8 000  3 000  

1943 / 44    2 000    

1944 / 45    83 000  33 000  

1945 / 46    170 000  291 000 200 000 

1946 / 47    242 000  188 000 128 000 

1947 / 48    243 000  179 000 62 000 

1948 / 49    232 000  244 000 68 000 

1949 / 50    253 000  290 000 106 000 

1950 / 51    273 000  232 000 64 000 

1951 / 52    267 000  258 000 55 000 

1952 / 53    250 000  277 000 82 000 

1953 / 54    291 000  287 000 78 000 

1954 / 55    276 000  292 000 85 000 

1955 / 56    265 000  267 000 81 000 

1956 / 57    299 000  344 000 120 000 

1957 / 58    306 000  260 000 73 000 

1958 / 59    255 000  238 000 54 000 

1959 / 60    299 000  329 000 84 000 

1960 / 61    304 000  308 000 94 000 

1961 / 62    286 000  264 000 71 000 

1962 / 63    279 000  280 000 72 000 

1963 / 64    285 000  292 000 78 000 

1964 / 65    258 000  236 000 56 000 

1965 / 66    267 000  267 000 55 000 

1966 / 67    268 000  277 000 63 000 

1967 / 68    243 000  238 000 59 000 

1968 / 69    243 000 1 000 252 000 66 000 

1969 / 70    248 000 1 000 242 000 60 000 

1970 / 71    237 000  231 000 53 000 

1971 / 72    235 000 1 000 235 000 52 000 

1972 / 73    231 000 4 000 256 000 72 000 

1973 / 74    234 000 11 000 232 000 57 000 

1974 / 75    202 000 11 000 217 000 60 000 

1975 / 76    203 000 20 000 242 000 76 000 

1976 / 77    208 000 22 000 208 000 54 000 

1977 / 78    184 000 12 000 213 000 71 000 

1978 / 79    179 000 18 000 174 000 48 000 

1979 / 80    184 000 17 000 202 000 49 000 

1980 / 81    163 000 15 000 167 000 41 000 

1981 / 82    162 000 22 000 197 000 50 000 

1982 / 83    167 000 22 000 189 000 36 000 



1983 / 84    162 000 14 000 173 000 33 000 

1984 / 85    159 000 8 000 162 000 28 000 

1985 / 86    153 000 4 000 161 000 28 000 

1986 / 87    157 000 8 000 177 000 39 000 

1987 / 88    152 000 10 000 160 000 37 000 

1988 / 89    141 000 11 000 149 000 33 000 

1989 / 90    130 000 9 000 134 000 28 000 

1990 / 91    118 000 6 000 118 000 22 000 

1991 / 92    106 000 18 000 121 000 19 000 

1992 / 93    107 000 15 000 121 000 18 000 

1993 / 94    119 000 18 000 153 000 33 000 

1994 / 95    116 000 12 000 119 000 24 000 

1995 / 96    111 000 7 000 116 000 22 000 

1996 / 97    112 000 5 000 130 000 23 000 

1997 / 98    114 000 5 000 120 000 24 000 

1998 / 99    107 000 6 000 109 000 21 000 

1999 / 00    99 000 12 000 111 000 21 000 

2000 / 01    95 000 5 000 96 000 17 000 

2001 / 02    85 000 3 000 90 000 20 000 

2002 / 03    70 000 7 000 76 000 19 000 

2003 / 04    55 000 8 000 59 000 15 000 

2004 / 05    48 000 6 000 53 000 14 000 

2005 / 06    40 000 5 000 43 000 12 000 

2006 / 07    32 000 5 000 32 000 8 000 

2007 / 08    22 000 2 000 22 000 5 000 

2008 / 09    16 000 3 000 16 000 2 000 

2009 / 10    15 000 3 000 17 000 2 000 

2010 / 11    15 000 5 000 20 000 2 000 

2011 / 12    15 000 3 000 18 000 3 000 

2012 / 13    15 000 3 000 17 000 3 000 

2013 / 14    13 000 3 000 16 000 3 000 

2014 / 15    13 000 3 000 16 000 3 000 

2015 / 16    10 000 3 000 12 000 2 000 

2016 / 17    9 000 3 000 12 000 2 000 

2017 / 18    8 000 2 000 10 000 2 000 

2018 / 19    7 000 0 8 000 2 000 

2019 / 20    8 000 1 000 8 000 2 000 

2020 / 21    8 000 1 000 8 000 2 000 

2021 / 22    8 000 1 000 8 000 2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
FRANCE 
THE FRENCH REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  FR/FRA/250 
Territory:  551 000 km

2
 (214 890 sq. miles) 

Population:  64 548 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Paris 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  French is the official language. There are many regional dialects.  Basque is spoken as a first language by 
some people in the southwest, and Breton by some in Brittany. English is spoken by people, particularly those connected with tourism 
in the major areas. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor 
Day, May 08 – WWII Victory Day (Fete De La Victoire 1945), variable (May) – Ascension Day, variable (May/June) – Whit Monday, 
July 14 – Bastille Day (Anniversary Of The 1789 Revolution), August 15 – Assumption Of The Blessed Virgin Mary, November 01 – All 
Saints’ Day, November 11 – Armistice Day (Remembrance Day), December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.premier-ministre.gouv.fr, www.elysee.fr 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIATION FRANCAISE COTONNIERE (AFCOT) 
Palais De La Bourse, 45 Rue Gustave Nicolle, 
BP 143, 
F-76051 Le Havre, FRANCE 
Tel.: +33-235412036 
Fax: +33-235426309 
http://www.afcot.org 
E-mail: info@afcot.org 

 
AXA GROUP 
25 Avenue Matignon, 
F-75008 Paris, FRANCE 
Tel.: +33-140755700, 140757181 
Fax: +33-140755795 
http://www.axa.fr, www.axa.com 

E-mail: media.presse@axa.com 
 
BAYER CROPSCIENCE 
16 Rue Jean-Marie Leclair, 
F-69009 Lyon, FRANCE 
Tel.: +33-472854873 
Fax: +33-472854876 
http://www.bayercropscience.com 
E-mail: miche.tahar@bayercropscience.com 
 
BUREAU VERITAS GROUP 
HEADQUARTERS 
17 Place Des Reflets, La Defense 2, 
F-92400 Courbevoie, Paris, FRANCE 
Tel.: +33-142915291, 142915500 



Fax: +33-142915294 
http://www.bureauveritas.com 
E-mail: info@bureauveritas.com 
 
CHAMBRE DE COMMERCE DE FRANCE 
103 Avenue Des Champs Elysees, 
F-75419 Paris 08, FRANCE 
Tel.: +33-140702683 
Fax: +33-140707761 
http:// 
E-mail:  
 
CIRAD (Centre de Coopération Internationale en Recherche 
Agronomique pour le Développement) 
42 Rue Scheffer, 
F-75116 Paris, FRANCE 
Tel.: +33-153702000 
Fax: +33-147551530 
http://www.cirad.fr 
E-mail:  
– COTTON TECHNOLOGY LABORATORY 
73 Rue Jean-Francois Breton, TA 70-16, 
F-34398 Montpellier 5, FRANCE 
Tel.: +33-467615800, 467615875, 467616596, 467617167 
Fax: +33-467615667 
http://www.cirad.fr 
E-mail: technologie.coton@cirad.fr, bruno.bachelier@cirad.fr 
 
COMPAGNIE FRANÇAISE POUR LE DEVELOPPEMENT DES 
FIBRES TEXTILES (CFDT) 
13 Rue De Monceau, 
F-75008 Paris, FRANCE 
Tel.: +33-142995495 
Fax: +33-143595013 
http://www.cfdtsa.fr 
E-mail: abiker.d@cfdtsa.fr 
 
DELMAS 
1 Quai Colbert CS 67007, 
BP 7007X, 
F-76080 Le Havre, FRANCE 
Tel.: +33-232741000, 232741600 
Fax: +33-232741010 
http://www.delmas.com 
E-mail: lhv.genmbox@cma-cgm.com 
 
DOUANES ET DROITS INDIRECTS 
11 Rue Des Deux Communes, 
F-93558 Montreuil, FRANCE 
Tel.: +33-130756529, 157536530 
Fax: +33-134248549 
http://www.douane.gouv.fr 
E-mail: cid-sau@douane.finances.gouv.fr 
 
INSTITUT FRANÇAIS DU TEXTILE ET DE L’HABILLEMENT 
(IFTH) 
2 Rue De La Recherche, 
F-59656 Villeneuve D’Ascq, FRANCE 
Tel.: +33-320197400 
Fax: +33-320474716 
http://www.ifth.org 
E-mail: pmesnage@ifth.org 
 
MINISTERE DE L’ECONOMIE, DES FINANCES ET DE 
L’INDUSTRIE 

DIGITIP 2, Le Bervil, 12 Rue Villiot, 
F-75572 Paris 12, FRANCE 
Tel.: +33-153449115 
Fax: +33-153449181 
http://www.industrie.gouv.fr 
E-mail: gerard.bertrand@industrie.gouv.fr 
 
SGS HOLDING FRANCE SA 
HEADQUARTERS 
191 Avenue Aristide Briand, 
F-94237 Cachan, FRANCE 
Tel.: +33-141248888 
Fax: +33-141248999 
http://www.fr.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: fr.info@sgs.com 

 
SOSEA (Societe de Services pour l’Europe et pour l’Afrique) 
– 13 Quai George V, 
F-76600 Le Havre, FRANCE 
Tel.: +33-235413227 
Fax: +33-235432488 
http://www.sosea.net 
E-mail: sosea@sosea.net 
– Route Des Alizés, 
F-76430 Sandouville (Le Havre), FRANCE 
Tel.: +33-232792525, 232796193 
Fax: +33-235208236 
http://www.sosea.net 
E-mail: coton@sosea.net 
 
SOUS – DIRECTION DE LA PROTECTION DES VEGETAUX 
DIRECTION GENERAL DE L’ALIMENTATION 
175 Rue Du Chevaleret, 
F-75646 Paris, FRANCE 
Tel.: +33-149558155 
Fax: +33-149555949 
http:// 
E-mail:  
 
UNION DES CONSTRUCTEURS DE MATERIEL TEXTILE DE 
FRANCE (UCMTF) 
39-41 Rue Louis Blanc, 
F-92400 Courbevoie, FRANCE 
Tel.: +33-147176345 
Fax: +33-147176348 
http://www.ucmtf.com 
E-mail: info@ucmtf.com 
 
UNION DES INDUSTRIES TEXTILES (UIT) 
37-39 Rue De Neuilly, 
BP 121, 
F-92582 Clichy, FRANCE 
Tel.: +33-147563100 
Fax: +33-147302528 
http://www.textile.fr 
E-mail: uit@textile.fr 

 
UNION INTERNATIONALE DES CHEMINS DE FER (UIC) 
(International Union of Railways) 
16 Rue Jean Rey, 
F-75015 Paris, FRANCE 
Tel.: +33-144492020 
Fax: +33-144492029 
http://www.uic.asso.fr 
E-mail: 

 
 
ЧЕШСКАЯ РЕСПУБЛИКА 

 
Чехия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 15 Апреля 1993. 



 
В приводимой таблице отражена ситуация не только для образованной 01 Января 1993 Чешской Республики, но и для 
бывшей Чехословакии вцелом (до сезона 1992/93 включительно), являвшейся союзом между Чешской и Словацкой 
республиками с 1918. 
 

 

Развитие Ситуации В Чешской Республике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      100 000  

1927 / 28      144 000  

1928 / 29      121 000  

1929 / 30      120 000  

1930 / 31      110 000  

1931 / 32      92 000  

1932 / 33      80 000  

1933 / 34      70 000  

1934 / 35      76 000  

1935 / 36    86 000  76 000  

1936 / 37    95 000  92 000  

1937 / 38    79 000  105 000  

1938 / 39    44 000  68 000  

1939 / 40    25 000    

1940 / 41        

1941 / 42        

1942 / 43        

1943 / 44        

1944 / 45    3 000    

1945 / 46    30 000  30 000  

1946 / 47    45 000  58 000  

1947 / 48    54 000  47 000  

1948 / 49    65 000  71 000  

1949 / 50    69 000  71 000  

1950 / 51    66 000  61 000  

1951 / 52    62 000  61 000  

1952 / 53    59 000  65 000  

1953 / 54    65 000  65 000  

1954 / 55    72 000  70 000  

1955 / 56    76 000  76 000  

1956 / 57    81 000  83 000  

1957 / 58    89 000  89 000  

1958 / 59    93 000  98 000  

1959 / 60    98 000  105 000  

1960 / 61    102 000  120 000  

1961 / 62    107 000  102 000  

1962 / 63    106 000  103 000  

1963 / 64    103 000  109 000 32 000 

1964 / 65    102 000 4 000 102 000 28 000 

1965 / 66    103 000 4 000 108 000 29 000 

1966 / 67    105 000  108 000 32 000 

1967 / 68    104 000 1 000 105 000 32 000 

1968 / 69    102 000  98 000 28 000 

1969 / 70    103 000  104 000 29 000 

1970 / 71    105 000  108 000 32 000 

1971 / 72    108 000  106 000 30 000 

1972 / 73    108 000  106 000 28 000 

1973 / 74    112 000  115 000 31 000 

1974 / 75    113 000  117 000 36 000 

1975 / 76    114 000  108 000 30 000 

1976 / 77    115 000  115 000 30 000 

1977 / 78    117 000  117 000 30 000 

1978 / 79    117 000  119 000 33 000 

1979 / 80    119 000  126 000 39 000 

1980 / 81    114 000  115 000 40 000 

1981 / 82    98 000  119 000 61 000 

1982 / 83    120 000  122 000 64 000 

1983 / 84    125 000  123 000 61 000 

1984 / 85    122 000  126 000 125 000 

1985 / 86    121 000  120 000 124 000 

1986 / 87    122 000  121 000 123 000 

1987 / 88    121 000  121 000 123 000 

1988 / 89    123 000  121 000 122 000 

1989 / 90    123 000  121 000 120 000 

1990 / 91    109 000  104 000 115 000 

1991 / 92    91 000  91 000 115 000 

1992 / 93    59 000 22 000 67 000 79 000 

1993 / 94    56 000 34 000 61 000 51 000 

1994 / 95    58 000 15 000 55 000 32 000 

1995 / 96    58 000 2 000 55 000 26 000 



1996 / 97    50 000 2 000 48 000 22 000 

1997 / 98    50 000 2 000 50 000 20 000 

1998 / 99    46 000 2 000 48 000 20 000 

1999 / 00    54 000 2 000 57 000 22 000 

2000 / 01    60 000 1 000 64 000 25 000 

2001 / 02    65 000 1 000 71 000 31 000 

2002 / 03    61 000 2 000 60 000 28 000 

2003 / 04    50 000 2 000 48 000 24 000 

2004 / 05    49 000 2 000 50 000 23 000 

2005 / 06    36 000 4 000 37 000 20 000 

2006 / 07    35 000 3 000 37 000 19 000 

2007 / 08    25 000 8 000 25 000 12 000 

2008 / 09    13 000 5 000 12 000 6 000 

2009 / 10    9 000 2 000 10 000 4 000 

2010 / 11    10 000 0 8 000 2 000 

2011 / 12    6 000 0 5 000 1 000 

2012 / 13    6 000 0 5 000 0 

2013 / 14    3 000 0 3 000 0 

2014 / 15    3 000  3 000 0 

2015 / 16    3 000  3 000 0 

2016 / 17    3 000  3 000 0 

2017 / 18    2 000  2 000 0 

2018 / 19    2 000 0 2 000 340 

2019 / 20    1 000  1 000 340 

2020 / 21    1 000  1 000 0 

2021 / 22    1 000  1 000 340 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
CZECHIA 
THE CZECH REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  CZ/CZE/203 
Territory:   78 864 km

2
 (30 450 sq. miles) 

Population:  10 550 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Prague (Praha) 
National Currency: Koruna (ISO Code: CZK/203), CZK1=100Hellers 
 Notes:  100, 200, 500, 1000, 2000, 5000 Korun. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Korun. 
Language:  Czech is the official language. English, German and Polish are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Most major hotels have standard international 2-pin razor plugs. Lamp fittings are normally of 
the screw type. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day and Day Of The Re-establishment Of The Independent Czech State, variable 
(March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day (May Day), May 08 – Liberation Day, July 05 – Day Of The Slav Missionaries – 
Constantine And Methodius, July 06 – Day Of The Stake Of Master John Hus, September 28 – Day Of The Czech Statehood (St 
Wenceslav Day), October 28 – National Day (Day Of The Establishment Of The Independent Czechoslovakia (1918)), November 17 – 
Day Of The Struggle For Freedom and Democracy, December 24 – Christmas Eve, December 25 – Christmas Day, December 26 – 
Boxing Day. 
Web-site:  http://www.vlada.cz, www.czcom.cz 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIATION OF TEXTILE CLOTHING LEATHER INDUSTRY 
(ATOK) 
Těšnov 5, 
CZ 110 00 Praha 1, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-222361880/4 
Fax: +420-224805339 
http://www.atok.cz 
E-mail: atok@atok.cz 
 
ČESKÉ DRÁHY AS 
(Czech Railways) 
Nabřeži Ludvika Svobody 1222/12 
CZ 110 15 Praha 1, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-221111122, 840112113, 972211111, 972232100 
Fax: +420- 
http://www.cd.cz 
E-mail: grkgrphasek@gr.pha.cd.cz 

 
CHAMBER OF COMMERCE OF CZECH REPUBLIC 
Seifertova 22, 
CZ 130 00 Praha 3, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-2-24096111 
Fax: +420-2-24096222 
http://www.hkcr.cz 
E-mail: info@komora.cz 

 
COTTON INDUSTRY RESEARCH INSTITUTE CO. LTD 
Na Ostrove 1165, 
CZ 562 23 Usti Nad Orlici, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-465-552203, 552320, 552430 
Fax: +420-465-552243, 552303 
http://www.vubas.cz 
E-mail: fiser@vubas.cz 

 
GENERALNI REDITELSTVI CEL 
(Czech Customs) 
Budejovicka 7, 
CZ 140 96 Praha 4, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-2-61332101, 61332131, 61332135 
Fax: +420-2-61332100 
http://www.cs.mfcr.cz 
E-mail: ille@cs.mfcr.cz 

 
INTERPORT CZ SRO 
Jiraskova 1126, 
CZ 755 01 Vsetin, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-657-611187, 613572 
Fax: +420-657-613572 
http:// 
E-mail: r.svec@zl.inext.cz 



 
PLANT PROTECTION SERVICE 
SKZUZ, Tesnov 17, 
CZ 117 05 Praha, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-2-2862599 
Fax: +420-2-24810478 
http:// 
E-mail:  

 
SGS CZECH REPUBLIC SRO 
K Haj 367, M 1233/2, 
CZ 155 00 Praha 5, CZECH REPUBLIC 
Tel.: +420-234708111 
Fax: +420-234708100 
http://www.cz.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.czech@sgs.com

 
 
ШВЕЙЦАРИЯ 

 
Швейцария является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Июля 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 01 Августа 1966. 
 

 

Развитие Ситуации В Швейцарии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      28 000  

1927 / 28      34 000  

1928 / 29      30 000  

1929 / 30      30 000  

1930 / 31      29 000  

1931 / 32      24 000  

1932 / 33      24 000  

1933 / 34      26 000  

1934 / 35      26 000  

1935 / 36    24 000  25 000  

1936 / 37    29 000  33 000  

1937 / 38    29 000  33 000  

1938 / 39    31 000  30 000  

1939 / 40    28 000  39 000  

1940 / 41    21 000  10 000  

1941 / 42    10 000  5 000  

1942 / 43    2 000  2 000  

1943 / 44    2 000    

1944 / 45    2 000  5 000  

1945 / 46    19 000  37 000 22 000 

1946 / 47    27 000  28 000 22 000 

1947 / 48    31 000  29 000 20 000 

1948 / 49    29 000  22 000 13 000 

1949 / 50    30 000  34 000 16 000 

1950 / 51    34 000  40 000 21 000 

1951 / 52    36 000  34 000 19 000 

1952 / 53    32 000  34 000 21 000 

1953 / 54    36 000  37 000 21 000 

1954 / 55    38 000  37 000 20 000 

1955 / 56    37 000  35 000 17 000 

1956 / 57    40 000  53 000 28 000 

1957 / 58    42 000  42 000 27 000 

1958 / 59    34 000  30 000 22 000 

1959 / 60    39 000  44 000 27 000 

1960 / 61    42 000  45 000 27 000 

1961 / 62    42 000  42 000 25 000 

1962 / 63    41 000  41 000 23 000 

1963 / 64    41 000  46 000 25 000 

1964 / 65    43 000  42 000 24 000 

1965 / 66    40 000 1 000 37 000 20 000 

1966 / 67    40 000 1 000 47 000 24 000 

1967 / 68    39 000 1 000 40 000 23 000 

1968 / 69    40 000 2 000 45 000 25 000 

1969 / 70    42 000 1 000 43 000 24 000 

1970 / 71    43 000 1 000 43 000 22 000 

1971 / 72    43 000 1 000 43 000 20 000 

1972 / 73    41 000 2 000 50 000 25 000 

1973 / 74    41 000 2 000 42 000 24 000 

1974 / 75    38 000 0 37 000 23 000 

1975 / 76    40 000 6 000 47 000 24 000 

1976 / 77    47 000 1 000 44 000 20 000 

1977 / 78    44 000 3 000 54 000 26 000 

1978 / 79    46 000 4 000 48 000 25 000 

1979 / 80    50 000 1 000 52 000 26 000 

1980 / 81    49 000 4 000 51 000 25 000 

1981 / 82    47 000 6 000 54 000 26 000 

1982 / 83    52 000 0 58 000 31 000 

1983 / 84    56 000 0 56 000 31 000 

1984 / 85    60 000 0 59 000 26 000 



1985 / 86    67 000 0 68 000 26 000 

1986 / 87    74 000 0 80 000 32 000 

1987 / 88    64 000 1 000 67 000 34 000 

1988 / 89    64 000 2 000 66 000 33 000 

1989 / 90    61 000 2 000 64 000 34 000 

1990 / 91    62 000 2 000 64 000 34 000 

1991 / 92    59 000 1 000 56 000 30 000 

1992 / 93    55 000 1 000 54 000 28 000 

1993 / 94    50 000 2 000 52 000 29 000 

1994 / 95    49 000 2 000 40 000 17 000 

1995 / 96    38 000 2 000 32 000 9 000 

1996 / 97    33 000 1 000 30 000 5 000 

1997 / 98    34 000 0 33 000 4 000 

1998 / 99    27 000 0 27 000 4 000 

1999 / 00    27 000 1 000 27 000 4 000 

2000 / 01    26 000 1 000 26 000 3 000 

2001 / 02    21 000 1 000 21 000 2 000 

2002 / 03    18 000 1 000 19 000 3 000 

2003 / 04    15 000 1 000 15 000 2 000 

2004 / 05    11 000 1 000 10 000 2 000 

2005 / 06    8 000 1 000 8 000 1 000 

2006 / 07    7 000  6 000 1 000 

2007 / 08    6 000  6 000 0 

2008 / 09    4 000  4 000 0 

2009 / 10    3 000 0 3 000 0 

2010 / 11    4 000 0 5 000 0 

2011 / 12    4 000 0 4 000 0 

2012 / 13    4 000 0 4 000 0 

2013 / 14    3 000 0 3 000 0 

2014 / 15    3 000 0 3 000 0 

2015 / 16    3 000 0 3 000 0 

2016 / 17    1 000 0 1 000 0 

2017 / 18    0 0 1 000 0 

2018 / 19    480 350 1 000 0 

2019 / 20    460 350 1 000 160 

2020 / 21    460 350 1 000 0 

2021 / 22    460 350 1 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SWITZERLAND 
THE SWISS CONFEDERATION (officially) 

ISO Code:  CH/CHE/756 
Territory:  41 284.2 km

2
 (15 942 sq.miles) 

Population:  8 351 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Berne (Bern) 
National Currency: Franc (ISO Code: CHF/756), CHF1=100Centimes (Rappen – in German) 
 Notes:  10, 20, 50, 100, 200, 1000 Francs. 
 Coins:  1/2, 5, 10, 20, 50 Centimes (Rappen or Centesimo). 1, 2, 5 Francs. 
Language:  The national languages of Switzerland are Swiss German (in North, Central and Eastern Switzerland), 
French (in Western Switzerland), Italian (in Southern Switzerland) and Rhaeto-Romanic (Romantsch – in Southeastern Switzerland). 
English is also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type plugs with 2 or 3 prongs. The power sockets differ from those used in most 
countries. Adapters can be arranged for in most of the larger hotels. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 02 – New Year’s Holiday, variable (March/April) – Good Friday and 
Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (May) – Ascension Day, variable (June) – Whit Monday (Pentecost), August 01 – 
Foundation Of The Swiss Confederation (1291)), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day, December 31 – New 
Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.admin.ch 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AXA WINTERTHUR 
General Guisan – Strasse 40, 
Postfach 357, 
CH-8401 Winterthur, SWITZERLAND 
Tel.: +41-52-2611111 
Toll Free: +41-800-809809 
Fax: +41-52-2136620, 2189696 
http://www.axa-winterthur.ch 
E-mail: info@axa-winterthur.ch 
 
BETTER COTTON INITIATIVE 
22 Rue Des Asters, 
CH-1202 Geneva, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-9391250 
Fax: +41-22-9391259 
http://www.bettercotton.org 

E-mail: office@bettercotton.org 
 
CARCON INSPECTION SERVICES ZUG AG 
Postfach 2057, 
CH-6302 Zug, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-7116833 
Fax: +41-44-7113760 
http://www.carcon.com 
E-mail:  

 
COTECNA INSPECTION SA 
58 Rue De La Terrassière, 
Case Postale 6155, 
CH-1211 Genève 6, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-8496900, 8497823 
Fax: +41-22-8496989 



http://www.cotecna.com 
E-mail: press@cotecna.ch 
 
THE FIBER YEAR GMBH 
Käsereistrasse 13, 
CH-9306 Freidorf, SWITZERLAND 
Tel.: +41-71-4500682 
Fax: +41-71-4500683 
http://www.thefiberyear.com 
E-mail: info@thefiberyear.com 
 
INTERNATIONAL FEDERATION OF INSPECTION AGENCIES 
Rue Francois Bonivard 6, 
CH-1201 Genève, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-7311563 
Fax: +41-22-7311563 
http://www.ifia.ch, www.ifia-federation.org 
E-mail: ifia_geneva@ifia.ch 

 
INTERNATIONAL ROAD TRANSPORT UNION 
3 Rue De Varembé, 
Case Postale 44, 
CH-1211 Genève 20, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-9182700 
Fax: +41-22-9182741 
http://www.iru.org 
E-mail: iru@iru.org 

 
INTERNATIONAL STANDARD ORGANIZATION (ISO) 
1 Chemin De La Vaie-Creuse, 
Case Postale 56, 
CH-1211 Genève 20, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-7490111, 7490217 
Fax: +41-22-7333430 
http://www.iso.org 
E-mail: central@iso.org 

 
INTERNATIONAL TEXTILE MANUFACTURERS FEDERATION 
(ITMF) 
Wiedingstrasse 9, 
CH-8055 Zürich, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-2836380 
Fax: +41-44-2836389 
https://www.itmf.org 
E-mail: secretariat@itmf.org 

 
INTERNATIONAL UNION OF MARINE INSURANCE 
C.F. Meyer-Strasse 14, 
Postfach 4288, 
CH-8022 Zürich, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-2082870 
Fax: +41-44-2082800 
http://www.iumi.com 
E-mail: info@iumi.com 

 
M&M MILITZER & MUENCH AG 
Zwinglistrasse 25, 
CH-9001 St Gallen, SWITZERLAND 
Tel.: +41-71-2271540 
Fax: +41-71-2271550 
http://www.mumnet.com 
E-mail: mumchsg@mumnet.com 

 
MSC MEDITERRANEAN SHIPPING COMPANY, SA 
12-14 Chemin Rieu, 
CH-1208 Genève, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-7038888 
Fax: +41-22-7038787 
http://www.mscgva.ch, www.mscmedshipco.com 
E-mail: info@mscgva.ch 
 

OEKO–TEX ASSOCIATION 
c/o TESTEX

®
 SCHWEIZER TEXTILPRÜFINSTITUT 

Gotthardstrasse 61, 
Postfach 2156, 
CH-8027 Zürich, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-2064235 
Fax: +41-44-2064251 
http://www.oeko-tex.com 
E-mail: info@oeko-tex.com 

 
RIETER MASCHINENFABRIK AG 
Klosterstrasse 32, 
CH-8406 Winterthur, SWITZERLAND 
Tel.: +41-52-2087171 
Fax: +41-52-2087060, 2087100, 2088320 
http://www.rieter.com 
E-mail: info@rieter.com, sales.sys@rieter.com, parts.sys@rieter.com 
 
SAURER AG 
Bleikenstrasse 11, 
CH-9630 Wattwil, SWITZERLAND 
Tel.: +41-71-9874444 
Fax: +41-71-9874356 
http://www.saurer.com 
E-mail: info@saurer.com 
 
SCHWEIZERISCHE BUNDESBAHNEN (SBB) 
(Swiss Railways) 
Hochschulstrasse 6, 
CH-3000 Bern 65, SWITZERLAND 
Tel.: +41-51-2201111 
Fax: +41-51-2204265 
http://www.sbb.ch 
E-mail:  

 
SERVICE CERTIFICATION ET PROTECTION DES VEGETAUX 
OFFICE FEDERAL DE L’AGRICULTURE 
Mattenhofstrasse 5, 
CH-3003 Bern, SWITZERLAND 
Tel.: +41-51-3222586 
Fax: +41-51-3222634 
http:// 
E-mail:  
 
SOCIÉTÉ GÉNÉRALE DE SURVEILLANCE SA (SGS) 
HEADQUARTERS 
1 Place Des Alpes, 
Case Postale 2152, 
CH-1211 Genève 1, SWITZERLAND 
Tel.: +41-22-7399111, 7399381, 7399468 
Fax: +41-22-7399808, 7399810, 7399886 
http://www.ch.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: enquiries@sgs.com, cotton.switzerland@sgs.com 

 
STÄUBLI AG 
Seestrasse 238, 
CH-8810 Horgen, SWITZERLAND 
Tel.: +41-43-2442222 
Fax: +41-43-2442245 
http://www.staubli.com 
E-mail: sales.textile@staubli.com, sales.textile@staeubli-ag.ch 
 
SWISS TEXTILE FEDERATION 
HEADQUARTERS 
Beethovenstrasse 20, 
CH-8022 Zürich, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-2897979 
Fax: +41-44-2897980 
http://www.swisstextiles.ch 
E-mail: zuerich@swisstextiles.ch 
– Waldmann Strasse 6, 
Postfach 352, 



CH-9014 St Gallen, SWITZERLAND 
Tel.: +41-71-2749090 
Fax: +41-71-2749100 
http://www.swisstextiles.ch 
E-mail: stgallen@swisstextiles.ch 

 
TESTEX® SCHWEIZER TEXTILPRÜFINSTITUT 
Gotthardstrasse 61, 
Postfach 2156, 
CH-8027 Zürich, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-2064242 
Fax: +41-44-2064230 
http://www.testex.com 
E-mail: zuerich@testex.com 

 
TEXTILVERSBAND SCHWEIZ 
Beethovenstrasse 20, 
Postfach 4838, 
CH-8022 Zürich, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-2897940 
Fax: +41-44-2897981 
http://www.tvs.ch 
E-mail: langenegger@tvs.ch 

 
TRANSRAIL HOLDING AG 

Winkelriedstrasse 20, 
Postfach 2126, 
CH-9001 St Gallen, SWITZERLAND 
Tel.: +41-71-2271510 
Fax: +41-71-2271530 
http://www.transrail.com 
E-mail: tsrg@transrail.com 

 
USTER TECHNOLOGIES AG (ZELLWEGER USTER) 
HEADQUARTERS 
Wilstrasse 11, 
CH-8610 Uster, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-9432211, 9433888 
Fax: +41-44-9433838 
http://www.uster.com 
E-mail: sales@uster.com 

 
ZÜRICH INSURANCE COMPANY 
Ambassador House, Talackerstrasse 1, 
CH-8152 Opfikon-Glattbrugg, SWITZERLAND 
Tel.: +41-44-6282828 
Fax: +41-44-6282929 
http://www.zurich.ch 
E-mail: kommunikation.u@zurich.ch

 
 
ШВЕЦИЯ 

 
Швеция является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 30 Апреля 1950. 
 

 

Развитие Ситуации В Швеции По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      23 000  

1927 / 28      24 000  

1928 / 29      25 000  

1929 / 30      22 000  

1930 / 31      24 000  

1931 / 32      24 000  

1932 / 33      25 000  

1933 / 34      23 000  

1934 / 35      29 000  

1935 / 36    27 000  31 000  

1936 / 37    32 000  34 000  

1937 / 38    31 000  32 000  

1938 / 39    29 000  42 000  

1939 / 40    31 000  47 000  

1940 / 41    30 000  20 000  

1941 / 42    21 000  17 000  

1942 / 43    18 000  32 000  

1943 / 44    17 000  18 000  

1944 / 45    18 000  35 000  

1945 / 46    25 000  19 000 20 000 

1946 / 47    25 000  19 000 15 000 

1947 / 48    25 000  27 000 17 000 

1948 / 49    25 000  24 000 15 000 

1949 / 50    28 000  25 000 13 000 

1950 / 51    28 000  31 000 15 000 

1951 / 52    27 000  34 000 22 000 

1952 / 53    26 000  28 000 24 000 

1953 / 54    29 000  28 000 23 000 

1954 / 55    30 000  30 000 23 000 

1955 / 56    29 000  26 000 20 000 

1956 / 57    30 000  34 000 23 000 

1957 / 58    30 000  33 000 25 000 

1958 / 59    28 000  20 000 18 000 

1959 / 60    28 000  27 000 17 000 

1960 / 61    29 000  28 000 16 000 

1961 / 62    27 000  27 000 17 000 

1962 / 63      21 000 15 000 

1963 / 64    21 000  21 000 15 000 

1964 / 65    21 000  18 000 12 000 

1965 / 66    20 000  19 000 10 000 



1966 / 67    17 000  19 000 12 000 

1967 / 68    17 000  19 000 14 000 

1968 / 69    15 000  14 000 13 000 

1969 / 70    14 000 1 000 14 000 11 000 

1970 / 71    12 000 1 000 12 000 10 000 

1971 / 72    9 000  7 000 7 000 

1972 / 73    9 000  9 000 7 000 

1973 / 74    9 000  8 000 6 000 

1974 / 75    8 000  11 000 9 000 

1975 / 76    7 000  7 000 10 000 

1976 / 77    7 000  5 000 8 000 

1977 / 78    6 000  6 000 8 000 

1978 / 79    6 000  5 000 7 000 

1979 / 80    5 000  5 000 6 000 

1980 / 81    5 000 1 000 3 000 4 000 

1981 / 82    5 000  3 000 3 000 

1982 / 83    5 000  5 000 3 000 

1983 / 84    6 000  6 000 3 000 

1984 / 85    7 000  5 000 2 000 

1985 / 86    6 000  5 000 2 000 

1986 / 87    5 000  5 000 3 000 

1987 / 88    5 000  4 000 2 000 

1988 / 89    5 000  5 000 2 000 

1989 / 90    5 000  5 000 2 000 

1990 / 91    5 000  6 000 2 000 

1991 / 92    5 000  4 000 1 000 

1992 / 93    5 000 0 5 000 1 000 

1993 / 94    4 000 0 4 000 1 000 

1994 / 95    7 000  7 000 1 000 

1995 / 96    7 000  7 000 1 000 

1996 / 97    6 000  7 000 1 000 

1997 / 98    6 000  6 000 1 000 

1998 / 99    5 000  5 000 1 000 

1999 / 00    5 000  5 000 1 000 

2000 / 01    5 000  5 000 1 000 

2001 / 02    3 000  3 000 1 000 

2002 / 03    2 000  2 000 0 

2003 / 04    2 000  2 000 0 

2004 / 05    0  0 0 

2005 / 06    0  0 0 

2006 / 07    0  0 0 

2007 / 08    0  0 0 

2008 / 09    0  0 0 

2009 / 10    0  0 0 

2010 / 11    0  0 0 

2011 / 12    0  0 0 

2012 / 13    0  0 0 

2013 / 14    0  0 0 

2014 / 15    0  0 0 

2015 / 16    0  0 0 

2016 / 17    0  0 0 

2017 / 18    0  0 0 

2018 / 19    10  10 0 

2019 / 20    10  10 10 

2020 / 21    10  10 0 

2021 / 22    10  10 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SWEDEN (SVERIGE) 
THE KINGDOM OF SWEDEN (officially) 

ISO Code:  SE/SWE/752 
Territory:   449 964 km

2
 (173 732 sq. miles) 

Population:  9 822 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Stockholm 
National Currency: Krona (ISO Code: SEK/752), SEK1=100Öre 
 Notes:  20, 50, 100, 200, 500, 1000 Kronor. 
 Coins:  1 Krona, 2, 5, 10 Kronor. 
Language:  Swedish is the official language. Lapp is spoken by the Sami population in the north. English is also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Twelfth Night (Epiphany), variable (March/April) – Good Friday 
and Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (May/June) – Ascension Day, variable (May/June) – Whit Monday, June 06 – Day 
Of The Swedish Flag, variable (June) – Midsummer Day, November 01 – All Saints’ Day, December 25 – Christmas Day, December 26 
– Boxing Day, December 31 – New Year’s Eve (half day). 
Web-site:  http://www.sweden.gov.se 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE OF STOCKHOLM 
Box 16050, 

S-103 21 Stockholm, SWEDEN 
Tel.: +46-8-55510000 



Fax: +46-8-56631600 
http://www.chamber.se 
E-mail: info@chamber.se 

 
PLANT PROTECTION SERVICE 
SWEDISH BOARD OF AGRICULTURE 
, 
S-551 82 Jonkoping, SWEDEN 
Tel.: +46-36-155913 
Fax: +46-36-122522 
http:// 
E-mail:  
 
SGS SWEDEN AB 
Maskingatan 5, 

S-417 64 Gothenburg, SWEDEN 
Tel.: +46-31-7550500 
Fax: +46-31-7550515 
http://www.scandinavia.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.sweden@sgs.com 

 
STATENS JĀRNVÄGAR AB 
(Sweden Railways) 
Vasagatan 10, 
S-105 50 Stockholm, SWEDEN 
Tel.: +46-8-7622000 
 +46-10-7516000 
Fax: +46-8-7622424 
http://www.sj.se 
E-mail: foretag@sj.se 

 
 
ЭСТОНИЯ 

 
Эстония является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 13 Ноября 1999. 
 
Смотрите также информацию по Союзу Советских Социалистических Республик и России. 
 

 

Развитие Ситуации В Эстонии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1986 / 87    49 000    

1987 / 88    47 000    

1988 / 89    48 000    

1989 / 90    46 000    

1990 / 91    42 000    

1991 / 92    36 000  34 000 6 000 

1992 / 93    10 000  8 000 4 000 

1993 / 94    12 000 0 12 000 4 000 

1994 / 95    16 000 0 14 000 2 000 

1995 / 96    25 000 0 25 000 2 000 

1996 / 97    27 000 0 27 000 4 000 

1997 / 98    26 000 0 26 000 4 000 

1998 / 99    26 000 0 26 000 4 000 

1999 / 00    25 000 0 25 000 4 000 

2000 / 01    25 000 0 25 000 4 000 

2001 / 02    22 000  22 000 4 000 

2002 / 03    25 000  25 000 4 000 

2003 / 04    21 000  21 000 4 000 

2004 / 05    15 000  14 000 3 000 

2005 / 06    15 000  15 000 3 000 

2006 / 07    9 000  7 000 2 000 

2007 / 08    5 000  4 000 1 000 

2008 / 09    1 000    

2009 / 10        

2010 / 11        

2011 / 12        

2012 / 13        

2013 / 14        

2014 / 15        

2015 / 16        

2016 / 17        

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21    13 000  13 000  

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ESTONIA (EESTI) 
THE REPUBLIC OF ESTONIA (officially) 

ISO Code:  EE/EST/233 
Territory:   45 227 km

2
 (17 500 sq. miles) 

Population:  1 308 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Tallinn 
National Currency: Euro (ISO Code: EUR/978) EUR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500 Euro. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Euro. 
Language:  Estonian is the official language. English, Finnish, German, Russian and Swedish are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 



National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 02 – Anniversary Of The Tartu Peace Treaty, February 24 – 
Independence Day (1918), variable (March/April) – Good Friday and Easter, May 01 – Spring Day, variable (June) – Pentecost, June 
23 – Victory Day (Anniversary Of The Battle Of Võnnu), June 24 – Jaanipäev (St John’s Day), August 20 – Restoration Of 
Independence Day, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.valitsus.ee, www.president.ee, www.riik.ee 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

BALTRAIL 
Lai 43, 
EE-0100 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6272540 
Fax: +372-6272545, 6401658 
http://www.transrail.com 
E-mail:  

 
EESTI RÕIVA–JA TEKSTIILILIIT 
(Estonian Clothing and Textile Association) 
Tartu Mnt 63, 
EE-10115 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6115567 
Fax: +372-6115568 
http://www.textile.ee 
E-mail: info@textile.ee 

 
EESTI VABARIIGI RAUDTEE 
(Estonian Railways) 
Pikk 36, 
EE-0100 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6158601, 6158610 
Fax: +372-6158707, 6158710 
http://www.evr.ee 
E-mail:  

 
ESTONIAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Toom-Kooli 17, 
EE-10130 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6460244 
Fax: +372-6460245 
http://www.koda.ee 
E-mail: koda@koda.ee 

 
MAERSK–SEALAND 
, 
EE- Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-5021642 

Fax: +372-5070642 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  

 
OOCL 
c/o OMEGA SHIPPING LTD 
Vaike-Ameerika 8, 
EE-10129 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6483030 
Fax: +372-6483033 
http://www.oocl.com 
E-mail:  

 
SGS ESTONIA LTD 
Vana – Narva Mnt. 27A, 
EE-74114 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6348300 
Fax: +372-6379266, 6379267 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
TAIMETOODANGU INSPEKTSIOON 
(Plant Quarantine Inspection) 
Lay St. 11, 
EE-00001 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6411103, 6411620, 6411621 
Fax: +372-6411118 
http://www.plant.agri.ee 
E-mail:  

 
TOLLIAMETISSE 
(Estonian Customs Board) 
Lxkke 5, 
EE-15175 Tallinn, ESTONIA 
Tel.: +372-6967435, 6967436, 6967722, 6967777 
Fax: +372-6967727 
http://www.customs.ee 
E-mail: toll@customs.ee

 
 
ЮГОСЛАВИЯ 

 
В приводимой таблице представлена информация по бывшей Югославии, распавшейся в течение 1991 и 1992 на Боснию и 
Герцеговину, Македонию, Сербию и Черногорию, Хорватию. А по результатам всенародного референдума, состоявшегося в 
Черногории 21 Мая 2006, Черногория обрела назависимость и стала самостоятельным государством с 03 Июня 2006. 
Производство Хлопчатника на территории бывшей Югославии осуществлялось и осуществляется лишь в Македонии. 
 

 

Развитие Ситуации В Югославии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      7 000  

1927 / 28      7 000  

1928 / 29      7 000  

1929 / 30      7 000  

1930 / 31      8 000  

1931 / 32      8 000  

1932 / 33      8 000  

1933 / 34      10 000  

1934 / 35      14 000  

1935 / 36    16 000  16 000  

1936 / 37    20 000  20 000  

1937 / 38 2 000  1 000 22 000  22 000  

1938 / 39 2 000  1 000 24 000  22 000  

1939 / 40   1 000 26 000  19 000  



1940 / 41   2 000 11 000    

1941 / 42   2 000 2 000    

1942 / 43   1 000     

1943 / 44   1 000     

1944 / 45   1 000 2 000    

1945 / 46 4 000 108 0 19 000  24 000  

1946 / 47 6 000 179 1 000 22 000  25 000  

1947 / 48 11 000 100 1 000 30 000  26 000  

1948 / 49 16 000 110 2 000 34 000  27 000  

1949 / 50 42 000 47 2 000 35 000  32 000  

1950 / 51 26 000 76 2 000 32 000  30 000  

1951 / 52 16 000 83 1 000 28 000  32 000  

1952 / 53 7 000 90 1 000 26 000  25 000  

1953 / 54 7 000 120 1 000 27 000  23 000  

1954 / 55 12 000 148 2 000 34 000  40 000  

1955 / 56 14 000 215 3 000 38 000  44 000  

1956 / 57 13 000 147 2 000 42 000  35 000  

1957 / 58 13 000 260 3 000 42 000  39 000  

1958 / 59 13 000 168 2 000 44 000  51 000  

1959 / 60 13 000 219 3 000 48 000  32 000  

1960 / 61 12 000 186 2 000 52 000  51 000 5 000 

1961 / 62 9 000 196 2 000 54 000  59 000 11 000 

1962 / 63 9 000 211 2 000 72 000  78 000 16 000 

1963 / 64 10 000 258 3 000 72 000  70 000 16 000 

1964 / 65 10 000 224 2 000 81 000 1 000 82 000 19 000 

1965 / 66 8 000 242 2 000 89 000 1 000 91 000 22 000 

1966 / 67 8 000 255 2 000 90 000 1 000 101 000 32 000 

1967 / 68 10 000 336 3 000 90 000  78 000 24 000 

1968 / 69 12 000 323 4 000 91 000  114 000 51 000 

1969 / 70 11 000 365 4 000 92 000  61 000 24 000 

1970 / 71 13 000 326 4 000 90 000  92 000 30 000 

1971 / 72 12 000 297 3 000 90 000  62 000 5 000 

1972 / 73 10 000 258 3 000 92 000  104 000 20 000 

1973 / 74 8 000 296 2 000 94 000  108 000 36 000 

1974 / 75 8 000 323 3 000 98 000  70 000 11 000 

1975 / 76 6 000 359 2 000 103 000  112 000 22 000 

1976 / 77 6 000 306 2 000 108 000 1 000 93 000 8 000 

1977 / 78 4 000 268 1 000 112 000 2 000 134 000 29 000 

1978 / 79 3 000 201 1 000 111 000 1 000 105 000 23 000 

1979 / 80 3 000 153  108 000  105 000 20 000 

1980 / 81 1 000 538 1 000 111 000 0 106 000 14 000 

1981 / 82 2 000 215 0 103 000  106 000 18 000 

1982 / 83 2 000 430 1 000 102 000  104 000 20 000 

1983 / 84 1 000 538 1 000 120 000  116 000 18 000 

1984 / 85 1 000 179 0 127 000  141 000 32 000 

1985 / 86 1 000 359 0 128 000  130 000 34 000 

1986 / 87 1 000 314 0 114 000  106 000 26 000 

1987 / 88 1 000 269 0 118 000  119 000 20 000 

1988 / 89 1 000 234 0 112 000  103 000 17 000 

1989 / 90 1 000 253 0 98 000 0 98 000 17 000 

1990 / 91 1 000 240 0 77 000  76 000 17 000 

1991 / 92 1 000 300 0 39 000  30 000 8 000 

1992 / 93 1 000 240 0 38 000 0 35 000 6 000 

1993 / 94 1 000 240 0 29 000 0 29 000 6 000 

1994 / 95 1 000 240 0 25 000 0 25 000 6 000 

1995 / 96 1 000 240 0 31 000  31 000 6 000 

1996 / 97 1 000 240 0 28 000  28 000 6 000 

1997 / 98 1 000 240 0 26 000  26 000 6 000 

1998 / 99 1 000 240 0 26 000  26 000 6 000 

1999 / 00    25 000  25 000 6 000 

2000 / 01    25 000  25 000 6 000 

2001 / 02    23 000  23 000 6 000 

2002 / 03    19 000  19 000 6 000 

2003 / 04    16 000  15 000 5 000 

2004 / 05    14 000  14 000 4 000 

2005 / 06    13 000  12 000 4 000 

2006 / 07    13 000  13 000 3 000 

2007 / 08    11 000  11 000 3 000 

2008 / 09    8 000  7 000 2 000 

2009 / 10    7 000  8 000 2 000 

2010 / 11    7 000  7 000 1 000 

2011 / 12    6 000  6 000 1 000 

2012 / 13    6 000  6 000 1 000 

2013 / 14    6 000  6 000 1 000 

2014 / 15    7 000 0 7 000 1 000 

2015 / 16    7 000  7 000 1 000 

2016 / 17    7 000  7 000 1 000 

2017 / 18    7 000  7 000 1 000 

2018 / 19    7 000  7 000 1 000 

2019 / 20    7 000  7 000 1 000 



2020 / 21    7 000 1 000 7 000 5 000 

2021 / 22    7 000 1 000 7 000 4 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SERBIA (SRBIJA) 
THE REPUBLIC OF SERBIA (officially) 

ISO Code:  RS/SRB/688 
Territory:   88 499 km

2
 (34 170 sq. miles) 

Population:  8 831 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Belgrade (Beograd) 
National Currency: Dinar (ISO Code: RSD/941), RSD1=100Para 
 Notes:  10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000, 2000, 5000 Dinara. 
 Coins:  1 Dinar, 2, 5, 10, 20 Dinara. 
Language:  Serbo-Croatian (in its Serbian form) is the official language. Albanian and Hungarian are spoken in the 
autonomous regions of Kosovo and Vojvodina respectively, but Bosnian, Croatian, English, German, Italian, Macedonian, Slovene are 
also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 02 – New Year’s Holiday, February 15 – Statehood Day (in Serbia), 
April 27 – Constitution Day, May 01 – Labor Day, May 02 – Labor Day Holiday, May 09 – Victory Day, July 04 – Partisan Day, July 13 – 
Uprising Day (in Montenegro), November 29 – Republic Day, November 30 – Republic Day Holiday. 
Web-site:  http://www.srbija.gov.rs 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

PLANT PROTECTION SERVICE 
FEDERAL SECRETARIAT FOR AGRICULTURE 
Bulevar Avnoja 104, 
11070 Belgrade, SERBIA 
Tel.: +381-11- 
Fax: +381-11- 
http:// 
E-mail:  

 
SERBIAN CHAMBER OF COMMERCE 
Resavska 13-15, 
11000 Belgrade, SERBIA 

Tel.: +381-11-3300900 
Fax: +381-11-3230949, 3239009 
http://www.pks.co.yu 
E-mail: pks@pks.co.yu 

 
SGS BEOGRAD LTD 
Boze Jankovica 39, 
11000 Belgrade, SERBIA 
Tel.: +381-11-3978773/4, 3979833, 3979844 
Fax: +381-11-3974092 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
ЯПОНИЯ 

 
Самое большое количество импортируемого хлопка было зарегистрировано в сезон 1936/37, тогда объём ввоза превысил 
немногим один миллион тонн. 
 
С целью поддержки своих производителей пряжи в 1995 Правительство Японии ввело анти-демпинговые импортные пошлины 
на определённые виды текстильной продукции из Пакистана. В частности это коснулось хлопковой пряжи низких номеров Ne 
20/s–21/s (Nm 34.5), ставка пошлины на которую составила 9.9%. Заградительные пошлины для Пакистанских производителей 
текстиля просуществовали до Августа 2000, а после их отмены Пакистанцы быстро вернули утраченные позиции на Японском 
рынке. 
 
В период 1990-х стремление уменьшить издержки производства за счёт использования дешёвой рабочей силы и низких 
налогов подтолкнуло Японских бизнесменов к инвестированию средств на выкуп и создание совместных текстильных 
предприятий, расположенных в Индонезии, Китае и Таиланде, с соответствующим переводом объёмов производимой 
текстильной продукции для нужд Японского рынка в эти страны. Имевшая достаточно стабильную экономику, Япония в начале 
2001 столкнулась с её падением и последовавшей за этим серьёзной депрессией, из-за крайне низкого покупательского 
спроса, рекордно высокого уровня безработицы, непрекращающегося финансового кризиса, стагнации высокотехнологичного 
производства и прочих причин. Кроме того, в страну было завезено значительное количество высококачественных и 
одновременно дешёвых готовых хлопковых тканей и изделий из них. В этой связи 2002 ознаменовался серией банкротств 
компаний, вовлечённых в производство и продажу текстильной продукции. Всего из 113 прядильных фабрик остались 
действующими только 50. И как результат, устойчивое и продолжительное снижение потребления хлопкового волокна. 
 
Основными странами происхождения импортируемого хлопка являются Австралия (56%) и США (32%), третье место занимает 
Сирия, но при этом объём её поставок не превышает 3%. Доля длинноволокнистого хлопка в общем объёме импорта 
хлопкового волокна Японией составляет приблизительно 12%. 
 
В 1952 в Осаке была создана Осакская Товарная Биржа (THE OSAKA MERCANTILE EXCHANGE), на которой регистрируются 
сделки по различным товарам, среди которых хлопковая пряжа и суровые ткани. До 2001 ведущими поставщиками пряжи в 
Японию были Пакистан и Индия, кроме них производились поставки из Италии, Китая и Швейцарии. В 2001 доля импорта 
Китайской пряжи возросла на 35%. 
 
Япония является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 10 Сентября 1955. 
 

 

Развитие Ситуации В Японии По Сезонам 
 



Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1917 / 18    453 592 
2 000 000 кип 

   

        

1926 / 27      701 000  

1927 / 28      525 000  

1928 / 29      647 000  

1929 / 30      579 000  

1930 / 31      600 000  

1931 / 32      737 000  

1932 / 33      669 000  

1933 / 34      764 000  

1934 / 35      767 000  

1935 / 36    748 000  797 000  

1936 / 37    804 000  990 000  

1937 / 38    743 000  453 000  

1938 / 39    548 000  600 000  

1939 / 40    527 000  556 000  

1940 / 41    396 000  466 000  

1941 / 42    152 000  359 000  

1942 / 43    112 000  442 000  

1943 / 44    52 000  93 000  

1944 / 45    33 000  11 000  

1945 / 46    22 000  51 000 32 000 

1946 / 47    152 000  154 000 34 000 

1947 / 48    129 000  145 000 51 000 

1948 / 49    160 000  202 000 85 000 

1949 / 50    225 000  209 000 69 000 

1950 / 51    348 000  427 000 149 000 

1951 / 52    395 000  360 000 114 000 

1952 / 53    450 000  449 000 114 000 

1953 / 54    531 000  532 000 114 000 

1954 / 55    466 000  445 000 93 000 

1955 / 56    506 000  519 000 107 000 

1956 / 57    620 000  643 000 128 000 

1957 / 58    534 000  523 000 118 000 

1958 / 59    520 000  552 000 150 000 

1959 / 60    640 000  716 000 224 000 

1960 / 61    739 000  800 000 285 000 

1961 / 62    724 000  620 000 181 000 

1962 / 63    716 000  726 000 192 000 

1963 / 64    715 000  726 000 202 000 

1964 / 65 0   732 000  737 000 207 000 

1965 / 66 1 000   719 000  697 000 147 000 

1966 / 67 1 000   700 000  779 000 225 000 

1967 / 68 2 000 215 0 735 000  766 000 257 000 

1968 / 69 2 000 108 0 732 000  666 000 191 000 

1969 / 70 2 000 108 0 751 000  751 000 192 000 

1970 / 71 2 000   766 000  796 000 243 000 

1971 / 72 2 000   785 000  787 000 246 000 

1972 / 73 2 000   809 000  862 000 303 000 

1973 / 74 2 000   786 000 36 000 812 000 302 000 

1974 / 75    633 000 53 000 688 000 324 000 

1975 / 76    707 000 40 000 694 000 260 000 

1976 / 77    686 000 11 000 659 000 211 000 

1977 / 78    669 000 8 000 686 000 227 000 

1978 / 79    726 000 8 000 736 000 220 000 

1979 / 80    738 000 4 000 723 000 196 000 

1980 / 81    715 000  697 000 178 000 

1981 / 82    737 000  759 000 210 000 

1982 / 83    717 000  677 000 165 000 

1983 / 84    713 000  724 000 181 000 

1984 / 85    693 000  683 000 163 000 

1985 / 86    674 000  654 000 114 000 

1986 / 87    747 000  816 000 221 000 

1987 / 88    747 000  743 000 218 000 

1988 / 89    759 000  771 000 235 000 

1989 / 90    698 000  675 000 203 000 

1990 / 91    650 000  634 000 192 000 

1991 / 92    609 000  588 000 166 000 

1992 / 93    518 000  489 000 135 000 

1993 / 94    446 000  429 000 120 000 

1994 / 95    368 000  375 000 122 000 

1995 / 96    339 000  330 000 116 000 

1996 / 97    304 000  285 000 86 000 

1997 / 98    290 000  287 000 82 000 

1998 / 99    275 000  270 000 76 000 

1999 / 00    280 000  276 000 72 000 

2000 / 01    251 000  240 000 58 000 



2001 / 02    228 000  227 000 60 000 

2002 / 03    215 000  215 000 63 000 

2003 / 04    174 000  165 000 46 000 

2004 / 05    175 000 0 172 000 49 000 

2005 / 06    144 000 0 140 000 41 000 

2006 / 07    135 000  133 000 35 000 

2007 / 08    123 000  126 000 39 000 

2008 / 09    96 000  94 000 36 000 

2009 / 10    70 000  66 000 18 000 

2010 / 11    82 000 0 83 000 19 000 

2011 / 12    67 000  63 000 17 000 

2012 / 13    69 000  69 000 17 000 

2013 / 14    69 000  68 000 16 000 

2014 / 15    65 000  65 000 16 000 

2015 / 16    67 000  67 000 16 000 

2016 / 17    62 000  55 000 8 000 

2017 / 18    58 000  57 000 8 000 

2018 / 19    50 000  50 000 7 000 

2019 / 20    49 000  49 000 7 000 

2020 / 21    51 000  51 000 6 000 

2021 / 22    51 000  55 000 11 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
JAPAN (or NIPPON) 
JAPAN (Officially) 

ISO Code:  JP/JPN/392 
Territory:   377 801 km

2
 (145 870 sq. miles) 

Population:  126 535 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Tokyo 
National Currency: Yen (ISO Code: JPY/392) JPY1=100Sen 
 Notes:  500, 1000, 5000, 10000 Yen. 
 Coins:  1, 5, 10, 50, 100, 500 Yen. 
Language:  Japanese is the official language. Some English is spoken in major cities. 
Electricity:  100V 50c AC (Eastern Japan and Tokyo), 100V 60c AC (Western Japan, including Kyoto and Osaka). Flat 
2-pin plugs and screw-type light bulbs are in use. 
National Holidays: January 01–03 – New Year’s Day (Ganjitsu), variable (second Monday of January) – Adults Day/Coming of 
Age (Seijin No Hi), February 11 – National Foundation Day (Kenkoku Kinen No Hi), March 21 – Vernal Equinox Day (Shunbun No Hi), 
April 29 – Greenery Day (Midori No Hi), May 03 – Constitution Memorial Day (Kenpo Kinenbi), May 05 – Children’s Day (Kodomo No 
Hi), variable (third Monday of July) – Marine Day/Ocean Day (Umi No Hi), variable (third Monday of September) – Respect For The 
Aged Day (Keiro No Hi), September 23 – Autumnal Equinox Day (Shunbun No Hi), variable (second Monday of October) – Health and 
Sports Day (Taiiku No Hi), November 03 – Culture Day (Bunka No Hi), November 23 – Labor Thanksgiving Day (Kinro Kansha No Hi), 
December 23 – Emperor’s Birthday (Tenno Tanjobi). Avoid visits during Golden Week (April 29 – May 05) and The Obon Festival (late 
July to third week August). If a holiday falls on a Sunday, the following day is treated as a holiday. When there is a single day between 
two national holidays, it is also taken as a holiday. Between December 29 and January 3 government offices and many shops and 
offices are closed. 
Web-site:  http://www.e-gov.go.jp, www.cao.go.jp, www.mofa.go.jp, www.japan-guide.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CIGNA SECURITIES COMPANY LTD 
Shinjuku Center Building, 50

th
 Floor, 1-25-1 Nishi-Shinjuku, Shinjuku-ku, 

Tokyo 163-0650, JAPAN 
Tel.: +81-3-33447696, 53261408 
Fax: +81-3-33469415, 53261431 
http://www.cigna.com 
E-mail: 
 
JAPAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
2-2, Marunouchi, 3 Chome, Chiyoda-ku, 
Tokyo 100-0005, JAPAN 
Tel.: +81-3-32837500, 32837824, 32837851 
Fax: +81-3-32114859, 32166497, 32841208 
http://www.jcci.or.jp 
E-mail: info@jcci.or.jp 
 
JAPAN CHEMICAL FIBERS ASSOCIATION 
— 7

th
 Floor, Sen-I Kaikan, 3-1-11, Nihombashi-Honcho, Chuo-ku, 

Tokyo 103-0023, JAPAN 
Tel.: +81-3-32412311 
Fax: +81-3-32460823 
http://www.jcfa.gr.jp 
E-mail:  
— 6

th
 Floor, Mengyou Kaikan, 2-5-8 Bingo-Manchi, Chuo-ku, 

Osaka 541-0051, JAPAN 
Tel.: +81-6-62316781 
Fax: +81-6-62231790 

http://www.jcfa.gr.jp 
E-mail: 
 
THE JAPAN COTTON ARBITRATION INSTITUTE 
Cotton Nissei Building, 10

th
 Floor, 1-8-2 Utsubo-Hormachi, Nishi-Ku, 

Osaka, 550-0004 JAPAN 
Tel.: +81-6-64458839 
Fax: +81-6-64458893 
http://www.jcta.co.jp 
E-mail: menkyo@jcta.co.jp 
 
JAPAN COTTON PROMOTION INSTITUTE 
, 
Osaka 541-0051, JAPAN 
Tel.: +81-6-62312665 
 +81-8-87541112 
Fax: +81-6-62314661 
http://www.cotton.co.jp 
E-mail:  
 
THE JAPAN COTTON TRADERS’ ASSOCIATION (JCTA) 
Cotton Nissei Building, 10

th
 Floor, 1-8-2 Utsubo-Hormachi, Nishi-Ku, 

Osaka, 550-0004 JAPAN 
Tel.: +81-6-64458839 
Fax: +81-6-64458893 
http://www.jcta.co.jp 
E-mail: menkyo@jcta.co.jp 



 
JAPAN SPINNERS’ ASSOCIATION 
— Mengyo Kaikan, 5-8, Bingo-Machi 2-Chome, Chuo-ku, 
Osaka 541, JAPAN 
Tel.: +81-6-62318431 
Fax: +81-6-62291590 
http://www.jsa-jp.org 
E-mail:  
— , 
Tokyo 100, JAPAN 
Tel.: +81-3-62651501 
Fax: +81-3-62651503 
E-mail:  
 
JAPAN TEXTILE FEDERATION (JTF) 
3-1-11, Nihonbashi Honcho, Chuo-Ku, 
Tokyo, 103-0023 JAPAN 
Tel.: +81-3-32708192 
Fax: +81-3-32708194 
http://www.jtf-net.com 
E-mail:  
 
JAPAN TEXTILE IMPORTERS’ ASSOCIATION (JTIA) 
1-7-14, Nihonbashi Honcho, Chuo-Ku, 
Tokyo, 103-0023 JAPAN 
Tel.: +81-3-32700791 
Fax: +81-3-32431088 
http://www.jtia.or.jp 
E-mail:  
— 6

th
 Floor, Yushutu Sen-i Kaikan, 3-4-9 Bingomanchi, Chuo-ku, 

Osaka 541-0051, JAPAN 
Tel.: +81-6-62025575 
Fax: +81-6-62025585 
http://www.jtia.or.jp 
E-mail: 
 
JAPAN WOOL IMPORTERS’ ASSOCIATION (JWIA) 
Takisada Building, Bingo-Machi 2 Chome, Chuo-Ku, 
Osaka, 541 JAPAN 
Tel.: +81-6-62316201 
Fax: +81-6-62316276 
http:// 
E-mail:  
 
MAERSK KK 
— Port Moji Ichibankan, 4

th
 Floor, 1-5, Hon-Machi, Moji-ku, 

Kita-Kyushu City 801, JAPAN 
Tel.: +81-93-3211664 
Fax: +81-93-3215892 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— 1, Nishi 6-Chome, Koyo-Cho, Higashinada-ku, 
Kobe 658, JAPAN 
Higashinada PO Box 60, 
Kobe 658-91, JAPAN 
Tel.: +81-78-8570251 
Fax: +81-78-8570850 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Nagoya Dia. Building, Room 404, 16-22 Meieki 3-Chome, Nakamura-ku, 
Nagoya 450, JAPAN 
Tel.: +81-52-5624003/4 
Fax: +81-52-5862214 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Chiyoda Seimei Building, 4

th
 Floor, 3-6-2 Hirano-Manchi, Chuo-ku, 

Osaka Higashi, JAPAN 
PO 380, 
Osaka 541, JAPAN 
Tel.: +81-6-62024564/5 
Fax: +81-6-62231495 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 

— Shimizu Kyoei Kasai Building, 4-8, Fujimi-Cho Shimizu, 
Shimizu, Shizuoka Pref. 424, JAPAN 
Tel.: +81-543-513311 
Fax: +81-543-512266 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Palace Building, 1-1, Marunouchii-Chome, Chiyoda-ku, 
Central PO Box 506, 
Tokyo 100, JAPAN 
Tel.: +81-3-32876345 
Fax: +81-3-32872478/9 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Maersk Daikoku C-3, Terminal Building 21, Daikoku-Futo, Tsurumi-ku, 
Yokohama 230, JAPAN 
Tel.: +81-45-5066811 
Fax: +81-45-5066868 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
 
MESAGO MESSE FRANKFURT CORPORATION 
Shosankan, 7

th
 Floor, 1-3-2 Iidabashi, Chiyoda-ku, 

Tokyo 102-0072, JAPAN 
Tel.: +81-3-32628453 
Fax: +81-3-32628442 
http://www.jp.messefrankfurt.com 
E-mail: info@japan.messefrankfurt.com 
 
MITSUI SUMITOMO INSURANCE COMPANY, LIMITED 
9 Kanda-Surugadai, 3-Chome, Chiyoda-ku, 
Tokyo 104-8252, JAPAN 
Tel.: +81-3-32971111 
Toll Free: +81-120632277 
Fax: +81-3- 
http://www.ms-ins.com 
E-mail: ms_ad_ir@ms-ad-hd.com 
 
NAGOYA TEXTILE EXCHANGE 
2-15, Nishiki, 3 Chome, Nakaku, 
Nagoya 460, JAPAN 
Tel.: +81-52-9512171 
Fax: +81-52-9616407 
http:// 
E-mail: 
 
OSAKA MERCANTILE EXCHANGE 
2-5-28 Kyutaro-Machi, Chuo-ku, 
Osaka 541-0056, JAPAN 
Tel.: +81-6-62442191 
Fax: +81-6-62434427 
http://www.osamex.com 
E-mail: ome-web@osamex.or.jp 
 
PLANT PROTECTION DIVISION 
AGRICULTURAL PRODUCTION BUREAU, 
MINISTRY OF AGRICULTURE, FORESTRY AND FISHERIES 
1-2-1, Kasumigaseki, Chiyoda-ku, 
Tokyo 100, JAPAN 
Tel.: +81-3-35013964 
Fax: +81-3-35916640 
http:// 
E-mail:  
 
SGS JAPAN INC. 
HEADQUARTERS 
2-2-1, Minatomirai, Nishi-ku, The Landmark Tower Yokohama, 38

th
 Floor, 

Yokohama 220-8138, JAPAN 
Tel.: +81-45-3305000 
Fax: +81-45-3305006 
http://www.jp.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: jpsgs@sgs.com 

 



SHIOTA & CO. LTD 
Port Of Kobe, 
PO Box 81, 
Kobe 651-01, JAPAN 
Tel.: +81-78-8566140 
Fax: +81-78-8566003 
http:// 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Yamajin Building, Hon-Machi, 1 Chome, Chuo-ku, 
Kobe 651, JAPAN 
Tel.: +81-78-2424550 
Fax: +81-78-2426800 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



РЫНОК ХЛОПКА В СТРАНАХ ЭКВАТОРИАЛЬНОГО ПОЯСА 
 
В странах так называемого Экваториального Пояса хлопководство развивается, развито или было развито в Анголе, 
Бангладеше, Бенине, Боливии, Буркина Фасо, Бурунди, Венесуэле, Вьетнаме, Гамбии, Гане, Гватемале, Гвинее, Гондурасе, 
Доминиканской Республике, Замбии, Зимбабве, Индонезии, Камеруне, Кении, Колумбии, Конго (Демократической Республике), 
Коста Рике, Кот Д’Ивуаре, Кубе, Мадагаскаре, Малави, Мали, Мозамбике, Мьянме, Нигере, Нигерии, Никарагуа, Перу, 
Сальвадоре, Сенегале, Судане, Таиланде, Танзании, Того, Уганде, Филиппинах, Центрально-Африканской Республике, Чаде, 
Шри Ланке, Эквадоре и Эфиопии. Среди них наиболее крупными производителями хлопка по итогам сезона 2015/16 стали:- 
Буркина Фасо (252 000 тонн (т)), Кот Д’Ивуар (177 000 т), Мьянма (156 000 т), Камерун (114 000 т), Бенин (104 000 т), Чад 
(73 000 т), Танзания (68 000 т); другие страны Экваториального Пояса произвели в этот сезон менее 50 000 т каждая. В 
нескольких странах, разделённых экватором, сезоны возделывания Хлопчатника имеют перекрытие друг друга, например, в 
Африканской Кении и Южно-Американской Колумбии в одно и то же время в одном регионе страны может происходить посев 
Хлопчатника, а в другом регионе этой же страны – сбор урожая Хлопчатника. 
 
 
АНГОЛА 

 
Республика Ангола расположена на Западе Африканского континента. Большую часть территории страны занимает 
плоскогорье высотой более 1 000 метров (м) и до 2 610 м, поднимающееся крутыми уступами над узкой (50–200 километров) 
приморской низменностью. Климат внутренней (большей) части Анголы экваториально-муссонный с дождливым летним и 
сухим зимним сезонами, а на побережье – тропический пассатный, засушливый. На Западе страна омывается Атлантическим 
Океаном. Средние температуры самого тёплого месяца (Марта или Апреля на побережье, Октября или Ноября внутри 
страны) от 21 до 29 °С, самого прохладного (Июля или Августа) от 15 до 22 °С. Годовое количество осадков 1 000–1 500 
миллиметров (мм), на крайнем Юге 500–1 000 мм. На побережье выпадает всего 50–100 мм осадков на Юге и 250 – 500 мм на 
Севере страны. Тропические сухие редколесья, саванны, на крайнем Юге пустыня. Хлопководством занимаются хозяйства 
главным образом на Севере страны. 
 
С конца XIX века нынешняя Ангола являлась колонией Португалии. Стремясь замаскировать и укрепить своё господство в 
ней, Португалия в 1951 объявила её, как и другие свои колонии, ‘заморской провинцией’. Страна обрела независимость 11 
Ноября 1975. Однако вскоре в Анголе разразилась продолжительная Гражданская Война, закончившаяся лишь в 2002. 
 
Начало возделыванию Хлопчатника (Cotton cultivation) в Анголе было положено ещё в начале ХХ века. К 1967 производство 
хлопкового волокна значительно выросло и составило 9 000 тонн (т), в 1968 – уже 15 000 т, в 1971 – 31 000 т, а пик 
производства в 86 000 т был отмечен в 1973. Вследствие затяжной Гражданской Войны производство хлопкового волокна 
упало к середине 1990-х практически до нуля. 
 
В сезон 2016/17 благодаря поддержке программы восстановления хлопководства, предложенной Министерством Сельского 
Хозяйства Анголы, в двух провинциях (provinces) Маланже (Malanje) и Южная Кванза (Kwanza Sul) был посеян Хлопчатник и к 
Июлю 2017 из собранного в Феврале символического урожая хлопка-сырца (seed cotton) было произведено 242 тонны (т) 
хлопкового волокна (200 т в первой провинции и 42 т во второй провинции, соответственно). При этом сотрудник (staffer) 
Министерства Сельского Хозяйства страны, являвшийся одновременно и координатором программы восстановления 
возделывания Хлопчатника (Cotton production recovery programme), сельскохозяйственный инженер Карлус Канса (Carlos 
Canza) в интервью национальному новостному агентству заявил по этому поводу, что на засеянной этой культурой площади в 
242 гектара урожайность составила 1 000 килограммов хлопка-сырца с одного гектара. Тем не менее, полученный результат 
не смог удовлетворить все имевшиеся потребности местной текстильной промышленности в этом сырье. В результате в сезон 
2017/18 в этих двух провинциях было намечено вложить в хлопководство 530 миллионов Кванза (Kwanzas; местная денежная 
единица), чтобы посеять уже 30 тонн семян Хлопчатника и собрать в Феврале 2018 урожай в размере 1 500 тонн хлопка-
сырца. Вместе с тем Карлус Канса сообщил об ожидании того, что одна Японская компания пожелала вложить часть своих 
денежных средств в возделывание Хлопчатника на площади в 10 000 гектаров на территории Капандавского Агро-
Промышленного Комплекса (Capanda Agro-Industrial Hub) в Провинции Маланже. При этом ожидалось, что реализация 
данного проекта позволила бы собирать на такой территории порядка 50 000 тонн хлопка-сырца и вырабатывать из него около 
5 тонн хлопкового волокна с одного гектара ежесезонно. Такая продуктивность возделывания Хлопчатника должна была бы в 
полном объёме удовлетворить потребности местной текстильной промышленности в хлопковом волокне. Кроме того, Карлус 
Канса рассказал о достигнутой между правительствами Анголы и Южной Кореи договорённости, согласно которой Корейцы 
намеревались на долевой основе вложить (to invest in a shared financing deal) 67 миллионов Долларов США в проект по 
возделыванию Хлопчатника на орошаемом периметре (irrigated perimeter) в Провинции Кванза (Kwanza Province). Оживление 
стоимостной цепочки хлопка (cotton value chain) в Анголе началось также с реконструкции и модернизации трёх текстильных 
фабрик:- Тэстанге Сэгунду (Textangue II; Луанда (Luanda)), Сатэкь (Satec; Северная Кванза (Kwanza Norte)) и Африка Тэштил 
(África Têxtil; Бенгела (Benguela)), вовлечённых в прядение, ткачество и пошив одежды (sewing garments), соответственно. 
 
Ангола является членом Генерального Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) с 08 Апреля 1994, и Всемирной Организации 
Торговли (ВОТ) с 23 Ноября 1996. 
 

 

Развитие Ситуации В Анголе По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   1 000     

1925 / 26   1 000     

1926 / 27   1 000  1 000   

1927 / 28        

1928 / 29        

1929 / 30   1 000  1 000   

1930 / 31   1 000  1 000   

1931 / 32   1 000     



1932 / 33     1 000   

1933 / 34   1 000  1 000   

1934 / 35   1 000  1 000   

1935 / 36   1 000  1 000   

1936 / 37   2 000  2 000   

1937 / 38   3 000  3 000   

1938 / 39   3 000  3 000   

1939 / 40   3 000  5 000   

1940 / 41   4 000  3 000   

1941 / 42   5 000  4 000   

1942 / 43   5 000  5 000   

1943 / 44   5 000  3 000   

1944 / 45   7 000  6 000   

1945 / 46 51 000 98 5 000  7 000   

1946 / 47 41 000 96 4 000  5 000   

1947 / 48 40 000 109 4 000  5 000   

1948 / 49 40 000 87 3 000  3 000   

1949 / 50 41 000 158 7 000  6 000   

1950 / 51 41 000 128 5 000  5 000   

1951 / 52 44 000 99 4 000  4 000   

1952 / 53 53 000 115 6 000 1 000 7 000   

1953 / 54 54 000 113 6 000 1 000 5 000   

1954 / 55 54 000 132 7 000 1 000 7 000   

1955 / 56 52 000 138 7 000 1 000 7 000   

1956 / 57 53 000 130 7 000 1 000 7 000   

1957 / 58 53 000 145 8 000 1 000 6 000   

1958 / 59 51 000 162 8 000 1 000 7 000   

1959 / 60 51 000 121 6 000 1 000 8 000   

1960 / 61 45 000 122 5 000 1 000 5 000   

1961 / 62 39 000 123 5 000 2 000 4 000   

1962 / 63 36 000 209 8 000 3 000 6 000   

1963 / 64 36 000 151 5 000 3 000 5 000   

1964 / 65 30 000 143 4 000 1 000 3 000   

1965 / 66 40 000 188 8 000 2 000 6 000   

1966 / 67 38 000 200 8 000 2 000 6 000   

1967 / 68 41 000 290 12 000 2 000 10 000   

1968 / 69 47 000 351 16 000 2 000 12 000  3 000 

1969 / 70 72 000 328 24 000 2 000 22 000  2 000 

1970 / 71 81 000 377 31 000 3 000 5 000  2 000 

1971 / 72 91 000 343 31 000 3 000 4 000  2 000 

1972 / 73 54 000 333 18 000 3 000 6 000  2 000 

1973 / 74 98 000 308 30 000 3 000 5 000  3 000 

1974 / 75 97 000 350 34 000 3 000 3 000  26 000 

1975 / 76 61 000 214 13 000 1 000 6 000  13 000 

1976 / 77 61 000 214 13 000 1 000 6 000  11 000 

1977 / 78 61 000 196 12 000 1 000 10 000  11 000 

1978 / 79 61 000 214 13 000 1 000 12 000  13 000 

1979 / 80 61 000 196 12 000 2 000 22 000  16 000 

1980 / 81 57 000 193 11 000 2 000 9 000  16 000 

1981 / 82 57 000 193 11 000 2 000 9 000  16 000 

1982 / 83 57 000 193 11 000 2 000 9 000  16 000 

1983 / 84 57 000 193 11 000 2 000 9 000  16 000 

1984 / 85 57 000 193 11 000 2 000 9 000  16 000 

1985 / 86 57 000 193 11 000 2 000 9 000  16 000 

1986 / 87 57 000 193 11 000 3 000 8 000  16 000 

1987 / 88 57 000 193 11 000 3 000 8 000 0 16 000 

1988 / 89 57 000 193 11 000 3 000 9 000 1 000 16 000 

1989 / 90 57 000 193 11 000 3 000 8 000 0 16 000 

1990 / 91 8 000 385 3 000 3 000   16 000 

1991 / 92 1 000 205 0 2 000   14 000 

1992 / 93 8 000 285 2 000 2 000 0  14 000 

1993 / 94 4 000 285 1 000 1 000   14 000 

1994 / 95 2 000 285 1 000 1 000   14 000 

1995 / 96 1 000 285 0 0   14 000 

1996 / 97 1 000 285 0 0   14 000 

1997 / 98 1 000 285 0 0   14 000 

1998 / 99 1 000 285 0 0   14 000 

1999 / 00 1 000 285 0 0    

2000 / 01 1 000 285 0 0    

2001 / 02 1 000 285 0 0    

2002 / 03 2 000 285 1 000 0   0 

2003 / 04 2 000 285 1 000 1 000   0 

2004 / 05 2 000 285 1 000 1 000   0 

2005 / 06 2 000 286 1 000 1 000   0 

2006 / 07 2 000 288 1 000 1 000 0  0 

2007 / 08 2 000 288 1 000 1 000 0  0 

2008 / 09 2 000 291 1 000 1 000 0  0 

2009 / 10 2 000 293 1 000 1 000 0  0 

2010 / 11 3 000 296 1 000 1 000 0  0 

2011 / 12 3 000 299 1 000 1 000 0  0 



2012 / 13 3 000 302 1 000 1 000 0  0 

2013 / 14 3 000 299 1 000 1 000 0  0 

2014 / 15 3 000 302 1 000 1 000 0  0 

2015 / 16 3 000 302 1 000 1 000 0  0 

2016 / 17 3 000 302 1 000 1 000 0  0 

2017 / 18 3 000 301 1 000 1 000 0  0 

2018 / 19 3 000 304 1 000 1 000 240  290 

2019 / 20 3 000 308 1 000 1 000 280  290 

2020 / 21 3 000 308 1 000 1 000 260  290 

2021 / 22 3 000 311 1 000 1 000 270  290 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ANGOLA 
THE REPUBLIC OF ANGOLA (officially) 

ISO Code:  AO/AGO/024 
Territory:   1 246 700 km

2
 (481 354 sq. miles) 

Population:  25 435 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Luanda 
National Currency: Kwanza (ISO Code: AOA/973), AOA1=100Cêntimos 
 Notes:   1, 5, 10, 50, 100, 200, 500, 1000, 2000 Kwanzas. 
 Coins:  10, 50 Cêntimos. 1, 2, 5 Kwanzas. 
Language:  Portuguese is the official language, but African languages (Bantu, Chokwe, Kikongo, Kimbundu, Khoisan, 
Mbundu, Umbundu being the most common) are spoken by the majority of the population. 
Electricity:  220V 60c AC. European-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 04 – Martyrs’ Day, February 04 – Start of Liberation War, variable 
(February) – Carnival Day, March 08 – International Women’s Day, variable (March/April) – Good Friday, May 01 – Labor Day, June 01 
– International Children’s Day, September 17 – National Hero’s Day, November 02 – All Souls’ Day, November 11 – Independence 
Day, December 25 – Christmas Day. Holidays falling on a Saturday or Sunday are observed the following Monday. 
Web-site:  http://www.governo.gov.ao, www.angola.gov.ao 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CÂMARA DE COMÉRCIO E INDÚSTRIA DE ANGOLA (CCIA) 
Largo Do Kinaxixi 14, 1 Andar, 
Caixa Postal 92, 
Luanda, ANGOLA 
Tel.: +244-222-444506, 444525, 444526, 444541 
 +244-996-939993, 939994 
Fax: +244-222-444506, 444629 
http://www.cciangola.com 
E-mail: geral@cciangola.net, ccia.geral@hotmail.com 

 
MINISTÉRIO DA AGRICULTURA E FLORESTAS 
Avenida Comandante Gika 2, 
Caixa Postal 527, 
Luanda, ANGOLA 
Tel.: +244-222-320541, 323593, 323724 
Fax: +244-222-323724 
http://www.minagrif.gov.ao 
E-mail:  

 
PROGRAMME NATIONAL DE PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministério da Agricultura e Florestas 
Caixa Postal 527, 
Luanda, ANGOLA 
Tel.: +244-222-323857 + Ext. 385 
Fax: +244-222-320553, 321943 
http:// 
E-mail:  
 
SGS ANGOLA LDA 
Rua Da Liberdade 94, Vila Alice, 
Caixa Postal 3994, 
Luanda, ANGOLA 
Tel.: +244-222-261352, 264070 
Fax: +244-222-261200 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
БАНГЛАДЕШ 

 
Бангладеш является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 16 Декабря 1972. 
 

 

Развитие Ситуации В Бангладеше По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1971 / 72 14 000 154 2 000 27 000 2 000 32 000 5 000 

1972 / 73 10 000 215 2 000 48 000 2 000 57 000 15 000 

1973 / 74 8 000 170 1 000 41 000 1 000 50 000 24 000 

1974 / 75 7 000 149 1 000 40 000 1 000 36 000 20 000 

1975 / 76 6 000 143 1 000 44 000 1 000 38 000 14 000 

1976 / 77 6 000 179 1 000 40 000 0 38 000 13 000 

1977 / 78 1 000 208 0 36 000 0 30 000 7 000 

1978 / 79 3 000 236 1 000 41 000 0 48 000 14 000 

1979 / 80 5 000 239 1 000 48 000 0 46 000 13 000 

1980 / 81 9 000 187 2 000 45 000 1 000 45 000 14 000 

1981 / 82 17 000 182 3 000 43 000 1 000 42 000 15 000 

1982 / 83 26 000 204 5 000 49 000 0 45 000 16 000 

1983 / 84 26 000 216 6 000 50 000 0 71 000 22 000 

1984 / 85 12 000 219 3 000 50 000 0 54 000 28 000 



1985 / 86 27 000 230 6 000 50 000 0 50 000 9 000 

1986 / 87 23 000 229 5 000 51 000 0 59 000 19 000 

1987 / 88 26 000 211 6 000 52 000 0 51 000 24 000 

1988 / 89 17 000 412 7 000 87 000 0 75 000 18 000 

1989 / 90 17 000 625 11 000 93 000 0 110 000 46 000 

1990 / 91 20 000 830 17 000 98 000  80 000 37 000 

1991 / 92 19 000 752 14 000 106 000  97 000 42 000 

1992 / 93 20 000 807 16 000 111 000  77 000 25 000 

1993 / 94 21 000 821 17 000 101 000  70 000 11 000 

1994 / 95 21 000 817 17 000 111 000  90 000 13 000 

1995 / 96 26 000 752 20 000 121 000  105 000 17 000 

1996 / 97 35 000 406 14 000 130 000  113 000 20 000 

1997 / 98 41 000 499 20 000 142 000  130 000 29 000 

1998 / 99 30 000 421 12 000 153 000  145 000 33 000 

1999 / 00 48 000 315 15 000 175 000  161 000 34 000 

2000 / 01 16 000 454 7 000 240 000  248 000 50 000 

2001 / 02 51 000 297 15 000 250 000  240 000 55 000 

2002 / 03 48 000 300 14 000 303 000  298 000 64 000 

2003 / 04 49 000 303 15 000 385 000  388 000 82 000 

2004 / 05 44 000 302 13 000 470 000  484 000 109 000 

2005 / 06 50 000 281 14 000 550 000  534 000 107 000 

2006 / 07 42 000 305 13 000 690 000  700 000 130 000 

2007 / 08 29 000 266 8 000 820 000  850 000 168 000 

2008 / 09 33 000 282 9 000 900 000  914 000 191 000 

2009 / 10 32 000 381 12 000 910 000  887 000 180 000 

2010 / 11 32 000 438 14 000 914 000  896 000 176 000 

2011 / 12 36 000 528 19 000 731 000  738 000 202 000 

2012 / 13 30 000 773 23 000 1 045 000  1 055 000 235 000 

2013 / 14 35 000 710 25 000 1 129 000  1 112 000 243 000 

2014 / 15 43 000 650 28 000 1 197 000  1 183 000 257 000 

2015 / 16 43 000 652 28 000 1 316 000  1 378 000 346 000 

2016 / 17 43 000 665 28 000 1 409 000  1 412 000 379 000 

2017 / 18 45 000 764 34 000 1 662 000  1 671 000 422 000 

2018 / 19 45 000 768 35 000 1 579 000  1 544 000 422 000 

2019 / 20 46 000 772 35 000 1 500 000  1 500 000 458 000 

2020 / 21 46 000 772 35 000 1 598 000  1 580 000 475 000 

2021 / 22 46 000 776 36 000 1 630 000  1 594 000 475 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BANGLADESH 
THE PEOPLE’S REPUBLIC OF BANGLADESH (officially) 

ISO Code:  BD/BGD/050 
Territory:   143 998 km

2
 (55 598 sq. miles) 

Population:  161 957 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Dhaka 
National Currency: Taka (ISO Code: BDT/050), BDT1=100Paisa 
 Notes:   1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 500 Taka. 
 Coins:  1, 10, 25, 50 Paisa. 1 Taka. 
Language:  Bengali (Bangla) is the official language. English is widely spoken especially in government and commercial 
circles. 
Electricity:  220/240V 60c AC. United Kingdom-type 5-pin and 15-amp, round 2-pin or 3-pin are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid Ul-Azha (Feast Of The Sacrifice), February 21 – 
Shaheed Day, March 17 – Birthday Of The Father Of The Nation, March 26 – Independence Day, April 14 – Bangla New Year, May 01 
– Labor Day, variable (May) – Eid E-Milad-Un Nabi (Birth Of The Prophet), variable (May) – Bouddha Purnima, August 15 – National 
Mourning Day (Death Of The Father Of The Nation), variable (September) – Shab-E Barat (Ascension Of The Prophet), variable 
(October) – Durga Puja (Dashami), variable (November) – Eid Ul-Fitr (End Of Ramadan), December 16 – Victory Day, December 25 – 
Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are 
approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Ul-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and 
normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking 
and drinking. Some disruption may continue into Eid Ul-Fitr itself. Eid Ul-Fitr and Eid Ul-Azha may last anything from two to ten days, 
depending on the region. Buddhist festivals are declared according to local astronomical observations and it is not possible to forecast 
the date of their occurrence exactly. 
Web-site:  http://www.bangladesh.gov.bd 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

BANGLADESH COTTON ASSOCIATION (BCA) 
Mahtab Centre, 12

th
 Floor, Room 05, 177, Shahid Syed Nazrul Islam Sharani 

Bijoy Nagar, 
Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9335731 
Fax: +880-2-9342587 
http://www.bangladeshcotton.org 
E-mail: office@bangladeshcotton.org 
 
BANGLADESH TEXTILE MILLS ASSOCIATION (BTMA) 
Level 8, Unique Trade Center Bhababn 8, Panthapath, Kawran Bazar, 

Dhaka 1215, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-8122563, 9101508, 9130969 
Fax: +880-2-9125338 
http://www.btmadhaka.com 
E-mail: btma2@yahoo.com, btmasg@gmail.com 

 
CARGO CONTROL BANGLADESH PTE LTD 
Kabir Court, 2

nd
 Floor, 69 Dilkusha Commercial Area, 

GPO Box 716, 
Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9563862, 9564447-9 



Fax: +880-2-9564453 
http://www.carcon.com 
E-mail: info@cargobd.com 
 
FEDERATION OF BANGLADESH CHAMBERS OF COMMERCE 
AND INDUSTRY 
Federation Bhaban, 60 Motijheel C/A, 
GPO Box 2079, 
Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9551233, 9560102, 9560103, 9560482, 9560589 
Fax: +880-2-8613213 
http://www.fbcci.org 
E-mail: fbcci@bol-online.com 
 
GIMPEX INSPECTION SERVICES LTD 
416 Road No. 30, New DOHS, Mohakhali, 
Dhaka 1206, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9891534 
Fax: +880-2-9860165 
http:// 
E-mail: gimpex@dominox.com 
– Mohammadia Building, 631/1 Commerce College Road, Mogoltooly, 
Chittagong 4100, BANGLADESH 
Tel.: +880-31-727107 
Fax: +880-31-815352 
http:// 
E-mail:  

 
HIS INSPECTION SERVICES (BD) LTD 
3rd Floor, 66 Dilkusha Commercial Area, 
Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9568886, 9570398 
Fax: +880-2-9568886 
http:// 
E-mail: ihsmd@ailonline.net 
 
INTERNATIONAL JUTE STUDY GROUP (IJSG) 
145 Monipuripara, Near Farmgate Tejgoan, 
Dhaka, 1215 BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9124884/7, 9125581-5 
Fax: +880-2-9125248-9 
http://www.jute.org 
E-mail: info@jute.org, spa@jute.org, secy.gen@jute.org 
 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Building No. 4, Secretariat, Abdul Gani Road, 
Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9540100, 9545038 
Fax: +880-2-9576565 
http://www.moa.gov.bd 
E-mail: secretary@moa.gov.bd 
 
MONSANTO (BANGLADESH) LTD 
13

th
 Floor, 70/I Inner Circular Road, Kakrail, 

Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2- 
Fax: +880-2- 
http://www.monsanto.com 

E-mail:  
 
PLANT PROTECTION WING 
Department of Agricultural Extension, Ministry of Agriculture 
Khamar Bari, Farmgate, 
Dhaka 1215, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-326035, 327047, 9140850, 9140857 
Fax: +880-2-9111502 
http://www.dae.gov.bd 
E-mail: info@dae.gov.bd 
 
PORT OF CHITTAGONG 
Bandar Bhaban, 
PO Box 2013, 
Chittagong 4100, BANGLADESH 
Tel.: +880-31-2522200-29 
Fax: +880-31-2510889 
http://www.cpa.gov.bd 
E-mail: secretary@cpa.gov.bd, info@cpa.gov.bd 
 
ROYAL INSPECTION INTERNATIONAL LTD 
Baitul Khair, 3

rd
 Floor, 48/A-B Purana Paltan, 

Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-7126126, 7176862, 9553476 
Fax: +880-2-8114481, 9559351 
http://www.royalinspectionbd.net 
E-mail: inquiry@royalinspection.net, royal.inspection@yahoo.com 
– Al-Islam Chamber, 4

th
 Floor, 91 Agrabad CA, 

Chittagong 4000, BANGLADESH 
Tel.: +880-31- 
Fax: +880-31- 
http:// 
E-mail:  

 
SGS BANGLADESH LIMITED 
HEADQUARTERS 
7

th
 And 8

th
 Floors, Noor Tower, 73 Sonargaon Road, 

PO Box 197, 
Dhaka 1205, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9676500 
Fax: +880-2-9676495 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.bangladesh@sgs.com 
– 63 Dilkusha Commercial Area, 4

th
 Floor, 

Dhaka, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9552385, 9557464, 9563981-3 
Fax: +880-2-9563980 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs@bangla.net 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Bhuiyan Mansion, 2

nd
 Floor, 6 Motijheel Commercial Area, 

Dhaka 1000, BANGLADESH 
Tel.: +880-2-9553788 
Fax: +880-2-9564345 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: 

 
 
БЕНИН 

 
Бенин является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 22 Февраля 1996, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 12 Сентября 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Бенине По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61   1 000  1 000   

1961 / 62 2 000 277 1 000  1 000   

1962 / 63 5 000 305 2 000  1 000   



1963 / 64 6 000 268 2 000  1 000  0 

1964 / 65 5 000 218 1 000 0 1 000  1 000 

1965 / 66 9 000 284 3 000 0 2 000  1 000 

1966 / 67 12 000 262 3 000 0 3 000  1 000 

1967 / 68 16 000 282 5 000 0 3 000  2 000 

1968 / 69 27 000 323 9 000 0 7 000  3 000 

1969 / 70 33 000 280 9 000 0 10 000  2 000 

1970 / 71 39 000 351 14 000 0 14 000  2 000 

1971 / 72 55 000 333 18 000 0 16 000  4 000 

1972 / 73 56 000 298 17 000 2 000 13 000  8 000 

1973 / 74 53 000 320 17 000 2 000 16 000  7 000 

1974 / 75 48 000 255 12 000 2 000 13 000  4 000 

1975 / 76 32 000 241 8 000 2 000 7 000  3 000 

1976 / 77 24 000 302 7 000 2 000 5 000  3 000 

1977 / 78 21 000 265 6 000 2 000 4 000  2 000 

1978 / 79 26 000 269 7 000 2 000 4 000  2 000 

1979 / 80 32 000 307 10 000 2 000 5 000  5 000 

1980 / 81 25 000 231 6 000 1 000 8 000  2 000 

1981 / 82 18 000 304 6 000 1 000 5 000  1 000 

1982 / 83 27 000 438 12 000 1 000 5 000  7 000 

1983 / 84 40 000 430 17 000 1 000 15 000  8 000 

1984 / 85 80 000 418 33 000 1 000 18 000  23 000 

1985 / 86 83 000 413 34 000 1 000 22 000  34 000 

1986 / 87 103 000 465 48 000 1 000 38 000  43 000 

1987 / 88 72 000 380 27 000 1 000 42 000  27 000 

1988 / 89 97 000 456 44 000 2 000 42 000  27 000 

1989 / 90 111 000 383 43 000 3 000 40 000  27 000 

1990 / 91 123 000 482 59 000 1 000 58 000  27 000 

1991 / 92 151 000 495 75 000 3 000 72 000  27 000 

1992 / 93 139 000 492 69 000 3 000 66 000  27 000 

1993 / 94 235 000 439 103 000 2 000 115 000  14 000 

1994 / 95 225 000 436 98 000 2 000 96 000  14 000 

1995 / 96 294 000 482 141 000 2 000 135 000  19 000 

1996 / 97 292 000 492 143 000 4 000 131 000  27 000 

1997 / 98 386 000 388 150 000 4 000 131 000  42 000 

1998 / 99 394 000 311 123 000 4 000 119 000  42 000 

1999 / 00 372 000 408 152 000 5 000 136 000  53 000 

2000 / 01 337 000 418 141 000 5 000 140 000  49 000 

2001 / 02 357 000 482 172 000 5 000 148 000  69 000 

2002 / 03 313 000 455 143 000 5 000 162 000  45 000 

2003 / 04 323 000 440 142 000 5 000 132 000  50 000 

2004 / 05 325 000 526 171 000 3 000 114 000  103 000 

2005 / 06 200 000 408 82 000 3 000 132 000  50 000 

2006 / 07 236 000 438 103 000 4 000 114 000  35 000 

2007 / 08 234 000 483 113 000 4 000 104 000  40 000 

2008 / 09 199 000 452 90 000 4 000 81 000  45 000 

2009 / 10 149 000 459 68 000 4 000 85 000  24 000 

2010 / 11 136 000 442 60 000 4 000 64 000  16 000 

2011 / 12 203 000 368 75 000 4 000 60 000  27 000 

2012 / 13 312 000 337 105 000 4 000 93 000  35 000 

2013 / 14 380 000 326 124 000 4 000 140 000  15 000 

2014 / 15 379 000 443 168 000 4 000 112 000  67 000 

2015 / 16 307 000 338 104 000 4 000 108 000  58 000 

2016 / 17 418 000 416 174 000 3 000 143 000  87 000 

2017 / 18 530 000 485 257 000 2 000 196 000  146 000 

2018 / 19 656 000 449 295 000 1 000 292 000  147 000 

2019 / 20 666 000 467 311 000 1 000 224 000  234 000 

2020 / 21 614 000 516 317 000 1 000 357 000  193 000 

2021 / 22 620 000 521 323 000 1 000 370 000  146 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BENIN 
THE REPUBLIC OF BENIN (officially) 

ISO Code:  BJ/BEN/204 
Territory:   112 600 km

2
 (43 450 sq. miles) 

Population:  11 028 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Porto-Novo (officially) and Cotonou 
National Currency: Franc CFA (West African Franc) (ISO Code: XOF/952) XOF1=100Centimes 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000 Francs CFA. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 250 Francs. 200, 500 FCFA (Francs CFA). 
Language:  French is the official language. However, many ethnic groups have their own languages: Bariba and Fulani 
are spoken in the north, Fon and Yoruba in the south. Some English is also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 10 – Traditional Day, variable (February) – Tabaski (Feast Of The 
Sacrifice), variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Workers’ Day, variable (May) – Ascension Day, variable 
(May/June) – Whit Monday, August 01 – Independence Day, August 15 – Assumption, November 01 – All Saints’ Day, November 30 – 
National Day, variable (December) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed 
according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. 
Web-site:  http://www.gouv.bj 



 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CARGO CONTROL BENIN 
03 Boite Postale 454, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21312381 
Fax: +229-21314956 
http://www.carcon.com 
E-mail: legba@leland.bj 

 
CENTRE DE RECHERCHES AGRICOLES COTON ET FIBRES 
01 Boite Postale 715, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-388086 
Fax: +229-388396 
http:// 
E-mail: a.katary@intnet.bj 

 
CONSEIL NATIONAL DES PRODUCTEURS DE COTON DU 
BENIN (CNPC BENIN – National Council of Cotton Producers 
of Benin) 
Boite Postale , 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229- 
Fax: +229- 
http:// 
E-mail: cnpcben@yahoo.fr 

 
FEDERATION DES UNIONS DE PRODUCTEURS DU BENIN 
(FUPRO–B) 
Bohicon Rnie 2 Saclo Bohicon, 
Boite Postale 372, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-510700, 945446 
Fax: +229-510946 
http://www.fuproben.org 
E-mail: fuproben@leland.bj 

 
INDUSTRIES COTONNIÈRES ASSOCIÉES (ICA) 
05 Boite Postale 9087, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21335835 
Fax: +229-21335840, 21335842 
http://www.ica-groupe.net 
E-mail: info@ica-groupe.net 

 
LABEL COTON DU BÉNIN (LCB) 
03 Boite Postale 0278, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21331610, 21335835 
Fax: +229-21331771, 21335840 
http:// 
E-mail: lcb@groupe-aiglon.com 

 
MARLAN’S COTTON INDUSTRIES (MCI) 
Lot 137 Zone Residentielle, 
04 Boite Postale 1322, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21306009 
Fax: +229- 
http:// 
E-mail:  

 
MINISTÈRE DE L’AGRICULTURE, DE L’ÉLEVAGE ET DE LA 
PÊCHE 
Rue 371, 
04 Boite Postale 383 (2900), 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21300410, 21300496, 21331551 
Fax: +229-21300326, 21335996 

http://www.agriculture.gouv.bj 
E-mail: sq@agriculture.gouv.bj, sgm@agriculture.gouv.bj 
 
SOCIÉTÉ D’EGRENAGE INDUSTRIEL DE COTON DU BENIN 
(SEICB) 
Akpakpa PK6, 2 Route De Porto-Novo, 
01 Boite Postale 3305, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21154115 
Fax: +229- 
http:// 
E-mail: seicbdg@yahoo.fr 

 
SERVICE DE PROTECTION DES VÉGÉTAUX ET DU 
CONTRÔLE PHYTOSANITAIRE 
Ministère de l’Agriculture, de l’Elevage et de la Pêche 
01 Boite Postale 58, 
Porto Novo, BENIN 
Tel.: +229-20213290, 20213293, 20214413 
Fax: +229-20214413 
http:// 
E-mail: beninnppo_contact_point@yahoo.com 

 
SGS BENIN SA 
Les Cocotiers, Lot L/19, 
08 Boite Postale 605, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21300709, 21304500 
Fax: +229-21301946 
http://www.sgs.com 
E-mail: benin@sgs.com 

 
SOCIÉTÉ NATIONALE POUR LA PROMOTION AGRICOLE 
(SONAPRA) 
Siège Social Cotonou, Zone Industrielle Akpakpa, PK3, Route De Porto-Novo, 
01 Boite Postale 933, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21330820, 21330822 
Fax: +229-21331948 
http:// 
E-mail: spsonapra@yahoo.fr 

 
SOCIÉTÉ POUR LE DÉVELOPPEMENT DU COTON (SODECO) 
Immeuble Fagace (Bât. B), Boulevard De La Cen-Sad, 
01 Boite Postale 8059, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21309539 
Fax: +229-21309446 
http://www.sodeco.bj 
E-mail: sodeco@sodeco.bj 

 
SOCIÉTÉ SINO–BÉNINOISE DE TRANSFORMATION DU 
COTON SA (SBTC) 
01 Boite Postale 1569, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21331620, 95654256, 95654259 
Fax: +229-21332826 
http:// 
E-mail: sbtc@yahoo.fr, kegustfr@yahoo.fr 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (BENIN) SA 
Carre N° 38, Guinkomey, 
03 Boite Postale 454, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-21312133, 21312381 
Fax: +229-21314956 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: ben-operations@wakefieldinspection.com



 
 
БОЛИВИЯ 

 
Боливия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 12 Сентября 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 08 Сентября 1990. 
 

 

Развитие Ситуации В Боливии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1929 / 30      1 000  

1930 / 31      1 000  

1931 / 32        

1932 / 33      1 000  

1933 / 34      1 000  

1934 / 35      1 000  

1935 / 36    1 000  1 000  

1936 / 37    1 000  1 000  

1937 / 38    1 000  1 000  

1938 / 39    1 000  1 000  

1939 / 40    1 000  1 000  

1940 / 41    1 000  1 000  

1941 / 42    1 000  1 000  

1942 / 43    2 000  2 000  

1943 / 44    2 000  1 000  

1944 / 45    2 000  2 000  

1945 / 46    2 000  2 000  

1946 / 47    2 000  3 000  

1947 / 48    2 000  1 000  

1948 / 49    2 000  3 000  

1949 / 50    2 000  2 000  

1950 / 51    2 000  1 000  

1951 / 52    2 000  2 000  

1952 / 53    2 000  2 000  

1953 / 54    1 000  1 000  

1954 / 55    1 000  1 000  

1955 / 56    2 000  3 000  

1956 / 57    2 000  2 000  

1957 / 58    2 000    

1958 / 59    1 000  1 000  

1959 / 60    1 000  1 000  

1960 / 61    2 000  2 000  

1961 / 62    2 000  2 000  

1962 / 63    2 000  2 000  

1963 / 64    2 000  2 000 1 000 

1964 / 65 4 000 299 1 000 3 000  2 000 1 000 

1965 / 66 4 000 323 1 000 3 000  2 000 1 000 

1966 / 67 4 000 342 2 000 3 000  2 000 2 000 

1967 / 68 6 000 538 3 000 3 000   2 000 

1968 / 69 5 000 828 4 000 3 000 1 000  2 000 

1969 / 70 7 000 508 4 000 3 000 1 000  2 000 

1970 / 71 17 000 590 10 000 4 000 4 000  3 000 

1971 / 72 46 000 330 15 000 4 000 7 000  7 000 

1972 / 73 61 000 434 26 000 4 000 16 000  12 000 

1973 / 74 55 000 475 26 000 4 000 22 000  12 000 

1974 / 75 49 000 448 22 000 4 000 19 000  11 000 

1975 / 76 30 000 409 12 000 4 000 10 000  9 000 

1976 / 77 40 000 383 15 000 4 000 11 000  9 000 

1977 / 78 32 000 549 17 000 4 000 14 000  9 000 

1978 / 79 34 000 446 15 000 5 000 10 000  9 000 

1979 / 80 25 000 285 7 000 7 000 3 000  7 000 

1980 / 81 14 000 381 5 000 6 000 0 1 000 6 000 

1981 / 82 8 000 446 4 000 4 000 0 0 6 000 

1982 / 83 9 000 291 2 000 2 000 0 0 6 000 

1983 / 84 6 000 412 2 000 4 000 0 1 000 6 000 

1984 / 85 9 000 321 3 000 4 000  1 000 6 000 

1985 / 86 11 000 351 4 000 4 000   6 000 

1986 / 87 7 000 384 3 000 3 000 0 0 6 000 

1987 / 88 10 000 333 3 000 3 000 0 0 6 000 

1988 / 89 1 000 619 1 000 1 000  0 4 000 

1989 / 90 4 000 530 2 000 1 000 1 000 0 1 000 

1990 / 91 17 000 532 9 000 4 000 5 000 0 2 000 

1991 / 92 26 000 240 6 000 1 000 5 000 0 2 000 

1992 / 93 12 000 673 8 000 1 000 7 000  3 000 

1993 / 94 18 000 560 10 000 2 000 8 000  3 000 

1994 / 95 25 000 656 16 000 2 000 14 000 0 3 000 

1995 / 96 50 000 559 28 000 2 000 25 000  3 000 

1996 / 97 52 000 430 22 000 3 000 21 000  2 000 



1997 / 98 50 000 404 20 000 3 000 14 000 0 6 000 

1998 / 99 35 000 466 16 000 3 000 12 000 0 7 000 

1999 / 00 5 000 460 2 000 3 000 7 000 2 000 2 000 

2000 / 01 9 000 519 5 000 4 000 4 000 4 000 3 000 

2001 / 02 2 000 549 1 000 7 000 2 000 7 000 3 000 

2002 / 03 3 000 618 2 000 7 000 2 000 7 000 3 000 

2003 / 04 9 000 551 5 000 10 000 3 000 8 000 4 000 

2004 / 05 10 000 420 4 000 11 000 3 000 8 000 3 000 

2005 / 06 8 000 551 4 000 10 000 3 000 9 000 2 000 

2006 / 07 6 000 605 4 000 10 000 4 000 10 000 2 000 

2007 / 08 6 000 513 3 000 10 000 3 000 10 000 2 000 

2008 / 09 5 000 518 2 000 7 000 1 000 5 000 1 000 

2009 / 10 5 000 523 3 000 5 000 0 3 000 1 000 

2010 / 11 5 000 525 3 000 5 000 0 2 000 1 000 

2011 / 12 5 000 531 3 000 4 000 0 1 000 1 000 

2012 / 13 5 000 536 3 000 3 000  1 000 1 000 

2013 / 14 5 000 532 3 000 4 000 0 1 000 1 000 

2014 / 15 4 000 625 3 000 4 000  1 000 2 000 

2015 / 16 4 000 625 3 000 3 000  1 000 2 000 

2016 / 17 4 000 639 3 000 3 000 0 0 2 000 

2017 / 18 4 000 639 3 000 3 000 0 1 000 2 000 

2018 / 19 4 000 640 3 000 3 000 220 1 000 2 000 

2019 / 20 4 000 641 3 000 3 000 200 1 000 2 000 

2020 / 21 4 000 641 3 000 3 000 0 1 000 2 000 

2021 / 22 4 000 647 3 000 3 000 220 1 000 2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BOLIVIA 
THE REPUBLIC OF BOLIVIA (officially) 

ISO Code:  BO/BOL/068 
Territory:   1 098 581 km

2
 (424 164 sq. miles) 

Population:  10 810 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Sucre (legal), La Paz (administrative) 
National Currency: Boliviano (ISO Code: BOB/068), BOB1=100Centavos 
 Notes:   5, 10, 20, 50, 100, 200 Boliviano. 
 Coins:  10, 20, 50 Centavos. 1, 2 Boliviano. 
Language:  Aymara, Quechua and Spanish are the official languages. English is also spoken by a small number of 
officials and businessmen in commercial centers. 
Electricity:  110/220V 50c AC in La Paz and 220V 50c AC in the rest of the country. Most houses and hotels have 2-pin 
sockets for both electrical currents. Variations from this occur in some places. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February/March) – Carnival, variable (March/April) – Good Friday, 
May 01 – Labor Day, variable (May/June) – Corpus Christi, August 06 – Independence Day, November 01 – All Saints’ Day, December 
25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.bolivia.gov.bo 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASOCIACIÓN NACIONAL DE PRODUCTORES DE ALGODÓN 
(ADEPA – National Association of Cotton Growers) 
Avenida Teniente Mamerto Cuellar No. 480, Zona Parque Urbano, 
Casilla 1125, 
Santa Cruz De La Sierra, BOLIVIA 
Tel.: +591-3-3373259 
Fax: +591-3-466267 
http:// 
E-mail: info@adepa.web.bo, adepa@cadex.org, adepa@cotas.com.bo 

 
CÁMARA NACIONAL DE COMERCIO 
(National Chamber of Commerce) 
Avenida Mariscal Santa Cruz No. 1392, Pisos 1 y 2, 
Casilla 7, 
La Paz, BOLIVIA 
Tel.: +591-2-2374477, 2378606 
Fax: +591-2-2362766, 2391004 
http://www.cnc.bo 
E-mail: cnc@boliviacomercio.org.bo 

 
MINISTERIO DE DESARROLLO RURAL Y TIERRAS 
Avenida Camacho Entre Calles Loayza Y Bueno, No. 1471, 
La Paz, BOLIVIA 

Tel.: +591-2-2111103, 2200885, 2200919, 72063159 
Fax: +591-2-2129750 
http://www.ruralytierras.gob.bo 
E-mail: transparencia@ruralytierras.gob.bo 
 
SERVICIO NACIONAL DE SANIDAD VEGETAL 
Ministerio de Desarrollo Rural y Tierras 
Avenida Camacho Entre Calles Loayza Y Bueno, No. 1471, Piso 6, 
La Paz, BOLIVIA 
Tel.: +591-2-376679 
Fax: +591-2- 
http:// 
E-mail:  
 
SGS BOLIVIA SA 
Avenida Mariscal Santa Cruz, Edificio Hansa, Piso 5, 
Casilla 3282, 
La Paz, BOLIVIA 
Tel.: +591-2-2408080 
Fax: +591-2-2407161 
http://www.sgs.com 
E-mail: yumanz.andrade@sgs.com

 
 
БУРКИНА ФАСО 

 
Государство Буркина Фасо расположено в Западной Африке и занимает территорию в 274 400 квадратных километров, на 
которой проживают свыше 18 миллионов человек. Столица – город Уагадугу (Ouagadougou). Большинство жителей страны 



придерживается местных традиционных верований, но есть также христиане и мусульмане. Территория Буркина Фасо, 
представляющая в основном саванны, расположена на волнистом плато высотой до 500 метров (м), но на Юго-Западе 
имеются и горы высотой до 750 м. Климат субэкваториальный. Главные реки:- Чёрная и Белая Вольта. 
 
Первое государство Моси стало складываться на территории нынешнего Буркина Фасо ещё в XI веке. В XIV веке 
существовали уже раннефеодальные государства Уагадугу, Ятенга и другие. В конце XIX – начале XX веков территория была 
завоёвана Францией и превращена в колонию, в которой и до сих пор официальным языком является Французский. Страна 
обрела независимость в Августе 1960, получив при этом название Верхняя Вольта, которое продержалось вплоть до 1984, 
когда произошло её переименование в Буркина Фасо. В настоящее время Буркина Фасо является аграрной страной, около 
90% экономически активного населения которой занято в сельском хозяйстве. Развито пастбищное скотоводство (крупный 
рогатый скот, овцы и козы). Основными сельскохозяйственными культурами в стране, в том числе идущими на вывоз за её 
пределы, являются Хлопчатник, Карите (Масличное Дерево), Арахис и Кунжут. Промышленность развита слабо; основной 
костяк предприятий составляют кожевенные, хлопко-очистительные, текстильные, маслобойные и другие. 
 
19 Июля 2011 обозреватели международного новостного агентства Блумбёг (BLOOMBERG) Кэм Симпсэн (Cam Simpson) и 
Алэн Кяц (Alan Katz) опубликовали очерк, в котором сравнили ситуации в хлопковых отраслях Буркина Фасо и Соединённых 
Штатов Америки на примере уровня благосостояния семей фермеров хлопкоробов из этих стран. Ситуацию в Буркина Фасо 
они отразили на примере 45-летнего фермера Амэду Кяфоду (Amado Kafando) из деревни Баката (village of Bakata) и его 
многочисленной семьи из 11 человек, и, как большинство других их соотечественников хлопкоробов, ютившейся в грязной 
лачуге (mud hut), не имеющей электричества, в которой коврики (mat), на которых вместо постелей до сих продолжала спать 
вся его семья, отделяли проволочную раму (wiry frame) от земляного пола (earthen floor). Деревня расположена в 17 
километрах от ближайшей мощёной дороги (paved road). Хижины большинства местных фермеров выстроены из скрученных 
веток деревьев (twisted tree limbs); автомобили в деревнях крайне редки; основное моторное средство передвижения – 
мопеды (mopeds). Несмотря на то, что отец у Амэду Кяфоду был старейшиной деревни (village patriarch), всё образование у 
него – нечастые и недолгие, неформальные посещения деревенской школы, помещения которой также располагались за 
грязными стенами. Даже сейчас Амэду Кяфоду с трудом мог бы написать что-либо, не касающееся его собственного имени. В 
наследство от отца, умершего в 1988, Амэду Кяфоду досталось чуть больше 10 акров (или 4 гектаров) земли; а отец у Амэду 
был одним из первых хлопкоробов в Буркина Фасо, решившихся на возделывание Хлопчатника в этой стране. К 2011 ему 
удалось увеличить эту площадь приблизительно до 25 акров (или 10 гектаров), выращивая на ней (как и многие другие 
фермеры) злаковые культуры (cereals) (Кукурузу (Corn) и Просо (Millet)) для пропитания своей семьи и Хлопчатник – на 
продажу. Однако до сей поры жизнь семьи фермера Амэду Кяфоду была сродни выживанию, нежели нормальному 
существованию. Единственной надеждой он по-прежнему считал хлопок, возделывание и продажа которого (с его слов) 
способны были изменить жизнь семьи к лучшему, поскольку хлопковое волокно, производимое в Буркина Фасо, отправляется 
на внешние рынки за пределы страны. По данным Всемирного Банка (THE WORLD BANK) за 2010 из 17 миллионов жителей 
Буркина Фасо около 46% проживали в бедности. Средняя продолжительность жизни в этой стране составляла на тот момент 
всего 54 года. Организация Объединённых Наций в своём Отчёте о Человеческом Развитии (UN Human Development Report) 
по критериям здоровья, образования и другим социоэкономическим индикаторам разместила Буркина Фасо на 161 месте из 
169 заявленных в этом отчёте стран. Фермер Амэду Кяфоду не считал себя состоятельным человеком, хотя за счёт хлопка 
ему и удалось немного улучшить условия жизни своей семьи. Например, у него были денежные средства для покупки своим 
детям школьной формы и их обучения в школе, что позволило им на фоне 71% неграмотных соотечественников, получать 
хоть какое-то образование. Основная масса детей в Буркина Фасо по-прежнему вместо обучения в школе трудилась на полях, 
помогая как-то выживать своим родителям и братьям с сёстрами. Образование населения могло бы улучшить и состояние 
здоровья нации, где любой житель в свои 45–50 лет выглядел уже как старик. Xxxxx. 
 
Как и всё население страны Амэду Кяфоду непрестанно прославлял Бога в молитвах и оживлённо вздохнул, когда 07 Марта 
2011 пришли долгожданные новости о подорожании хлопкового волокна на мировом рынке до 2.197 Доллара США за фунт 
(US Dollars per pound). В сравнении с двумя годами ранее цена на него в данный момент выросла на 430%. Амэду Кяфоду 
отметил, что сельскохозяйственная культура, имеющая в Буркина Фасо прозвище ‘Белое Золото’ (‘White Gold’), наконец-то 
оправдала его. Фермер высаживал Хлопчатник каждое лето рядами при помощи плуга, привязанного к Корове (Cow-tethered 
plow). А спустя всего несколько недель он снова впал в гнев и отчаяние, после того как в Мае правительство и региональные 
хлопковые монополии, которым фермеры Буркина Фасо (Burkinabe farmers) должны продавать свой хлопок, сделали 
заявление о том, что они хотят обременить хлопкоробов ещё на 38% за удобрения, и в конечном итоге оплатить им за 
покупаемый хлопок по цене 39% от мировой цены на момент сбора ими урожая. Это было воспринято местными 
хлопкоробами так, как будьто бы у них выбили почву из-под ног (‘It was as if they pulled our legs out’) или как ‘гром средь бела 
дня’. Тысячи хлопкоробов страны вышли с протестами на улицы с угрозой немыслимого – бойкотировать сев самой ценной в 
коммерческом плане сельскохозяйственной культуры в одной из беднейших стран мира. К концу Июня Правительство Буркина 
Фасо было вынуждено реагировать на угрозы бойкота, урезая повышения цен на удобрения, происходившие в этом году, но 
оно не изменило закупочной цены (offering price) на хлопок для своих хлопкоробов. Некоторые лидеры протеста всё же 
призывали хлопкоробов выйти в поля и продолжить повседневную работу, но другие взывали остановить всё и не 
предпринимать никаких действий по выращиванию Хлопчатника. Ряд экстремистов даже выдирали из земли зреющие 
растения Хлопчатника у крупных землевладельцев (larger landholders), о чём свидетельствовали новостные сюжеты, 
показанные местным телевидением. 
 
В то же самое время по другую сторону Атлантического Океана 61-летний Дьжероум Вык (Jerome Vick), Американский 
хлопкороб из Вилсэна, Штат Северная Каролина (Wilson, State of North Carolina), усевшись в домашнем кожаном кресле, 
заявил о своём абсолютно противоположном решении – желании посеять на 5 000 акрах (или 2 023.4 гектара) земли, 
принадлежащей его семье, столько Хлопчатника, сколько это будет возможно вообще. К этому времени Дьжероум Вык, 
используя практику хэдьжирования, уже зафиксировал цену на свой хлопок на уровне 1.25 Доллара США за фунт (что больше 
чем в два раза превысило бы ту цену, по которой хотели бы расчитаться с Амэду Кяфоду, хлопкоробом из Буркина Фасо) 
приблизительно на 40% объёма своего предстоящего урожая. И если погода была бы благоприятной ему, а цены прекратили 
бы своё недавнее падение, то Дьжероум Вык рассчитывал получить прибыль в размере 1 миллиона Долларов США, что было 
бы достаточным для дополнительного приобретения ещё 300 акров (или 121.4 гектара) земли для своего хозяйства. Столь 
существенные различия между двумя этими хлопкоробами не являлись результатом различий в качестве их главного 
продукта – хлопка. Хотя конечно же из собранного вручную в Буркина Фасо хлопка-сырца получилось бы более превосходное 
волокно, нежели из хлопка-сырца, собранного машинным методом в США. Дьжероуму первоначальные 25 акров земли 



передал со словами ‘моя соль’ (‘my salt’) его отец в 1975. До этого Дьжероум работал в компании, занимавшейся 
удобрениями, и в сельскохозяйственной займодавческой компании (rural lender) – Каролинавский Фермерский Кредит 
(CAROLINA FARM CREDIT), и не имел никакого представления вместе со своей женой о возделывании Хлопчатника. Но они 
были одержимы идеей заняться сельским хозяйством, освоить доставшуюся землю и нарастить объёмы своей фермы. 
Обратившись в пару банков за кредитом на начало своего дела на земле, они получили отказ, но третий банк – Первый Союз 
(FIRST UNION) – предоставил им 25 000 Долларов США на эту цель. Поначалу длительное время они выращивали Табак 
(Tobacco) и Огурцы (Cucumbers), но видя по соседству на равнинах (flatlands) Восточной части Штата Северная Каролина 
красивые хлопковые плантации, со временем увлеклись и перешли к возделыванию Хлопчатника. А поводом для перехода на 
хлопок послужило возвращение их дочери – Шёрлэты Фэрэл (Charlotte Ferrell) – после прохождения ею подготовки по 
изучению методов посадки Хлопчатника по двухгодичной программе в Сельскохозяйственном Институте при Университете 
Штата Северная Каролина (NORTH CAROLINA STATE UNIVERSITY’S AGRICULTURAL INSTITUTE). В результате весной 1991 
они впервые посадили Хлопчатник, и теперь уже на нескольких сотнях акров своей земели. В тот сезон им не повезло – цена 
на хлопковое волокно на Нью Йоркской Бирже Хлопка пошла вниз с уровня в 90 центов за фунт и к Февралю–Марту 1992 
дошла до 54 центов за фунт. Вообще же средняя цена на хлопковое волокно на бирже в Нью Йорке в период с 1970 по 2010 
составляла порядка 60 центов за фунт, конечно же с учётом периодических краткосрочных падений вплоть до 23 центов за 
фунт (в сезон 1970/71) и взлётов вплоть до 117 центов за фунт (в сезон 1994/95). Весной 2010 перед самым периодом сева 
Хлопчатника сын Дьжероума – Лынвуд Вык (Lynwood Vick), отвечавший в семье за распределение земли под посевы 
различных культур (cropland), решил документально зафиксировать своё недовольство (memorialize his displeasure) 
Хлопчатником. Он взял большой чёрный Волшебный Маркер (Magic Marker), написал на листе бумаги ‘НЕТ ХЛОПКУ В 2011’ 
(‘NO COTTON IN 2011’) и прикрепил его в конторе для всеобщего обозрения. И семья Выка подумывала над тем, чтобы весной 
следующего года посадить вместо Хлопчатника Соевые Бобы (Soybeans). Однако вследствие низких мировых запасов 
хлопкового волокна и чрезвычайно сильного спроса на него со стороны Китайской Народной Республики 20 Сентября 2010 
цена в Нью Йорке на хлопковое волокно с поставкой Декабре того же года перевалила за 100 центов за фунт. За 
предшествовавшие 12 месяцев хлопок вырос в цене на 62% и продолжал свой рост и далее. Спустя полгода, 07 Марта 2011 
хлопок на бирже в Нью Йорке достиг 227 центов за фунт, показав рост в 430% от своего предшествовавшего минимума. После 
нескольких провальных сезонов хлопок значительно обогнал в росте цен 18 других значимых родов сырья, входивших в 
небезызвестный индикатор цен на сырьё – Индекс от Томсэн Ройтас/Дьжэфриз Си.Ар.Би. (Thomson Reuters/Jefferies CRB 
Index). Такой поворот событий вынудил Лынвуда пересмотреть собственноручный запрет на хлопок; он снял со стены лист 
бумаги со сделанным вердиктом и выбросил его в мусорную корзину. Семья Выков приняла решение выделить под 
Хлопчатник в 2011 на 150% площади своих посевных земель больше, чем выделяла для этой культуры в 2009, засеяв ей в 
результате около 2 000 акров. В отличие от фермера Амэду Кяфоду из Буркина Фасо, у семьи Выков был прямой выход на 
мировой рынок хлопкового волокна, и Выки воспользовались им, продав через брокера по средней цене около 125 центов за 
фунт 42% своего ожидаемого по осени урожая одному из крупнейших участников мирового рынка хлопка – Американской 
корпорации Элэнбёг Катэн Ко., Инк. (ALLENBERG COTTON CO., INC.), дочернему подразделению Люи Дрэйфюс Компэни 
Бей.Вей. (LOUIS DREYFUS COMPANY BV) со штабквартирой в Роттердаме, Нидерланды. Ххххх. 
 
Правительства обеих стран оказывали поддержку своим фермерам, но при этом разными способами. Правительство Буркина 
Фасо не предлагало хлопкоробам никаких субсидий, поддерживавших цены на хлопок, в отличии от США, где Правительство 
постоянно выделяло Американским хлопокоробам субсидии, приводившие их к ещё большему процветанию, а Африканских 
хлопокробов к ещё большему обнищанию, так как субсидии Правительства США приводят к снижению мировых цен на 
хлопковое волокно и снижению доходов хлопкоробов в странах за пределами США, фермеры которых не получают от своих 
правительств никакой финансовой поддержки или помощи. В 2003 споры об этом среди мировых хлопкоробов вызвали даже 
срыв переговоров во Всемирной Организации Торговли (WORLD TRADE ORGANIZATION). Несмотря на достигнутый в Марте 
2011 рекордный уровень мировой цены на хлопок, превысивший даже уровень мировых цен на хлопок во время Американской 
Гражданской Войны (American Civil War; 1861–65), Правительство США не отказалось от программ поддержки своих 
фермеров. Конечно же при таких высоких мировых ценах на хлопок США приостановили выплаты субсидий своим 
хлопкоробам, но тем не менее ценовая поддежка, оказывавшаяся в начале 2000-х в США, Европейском Союзе, Индии и Китае 
урезала закупочные цены на Африканский хлопок в среднем на 15%; так по крайней мере заявлял Жозе Тисье (Jose Tissier), 
Помощник Директора Подразделения по Сельскохозяйственному и Сельскому Развитию Французского Агентства по Развитию 
(Deputy Director of the Agricultural and Rural Development Division of the FRENCH DEVELOPMENT AGENCY (AGENCE 
FRANÇAISE DE DÉVELOPPEMENT (AFD)) со штабквартирой в Париже, Франция. Он также заявлял о том, что действовавший 
в хлопководстве Буркина Фасо механизм предоставлял местным хлопкоробам помощь в доступе к кредитам и уверенность в 
продаже всего выращенного ими урожая Хлопчатника. 
 
У хлопкоробов в Буркина Фасо не оставалось иного выбора, как продавать выращенный и собранный ими хлопок-сырец трём 
санкционированным местным правительством крупным региональным монополиям СОКОМА (SOCOMA), Фасо Котон (FASO 
COTON) и самой крупной из них – СОФИТЭКС (SOFITEX; La Société Burkinabè des Fibres Textiles), мажоритарными 
акционерами которых являлись международные компании, вовлечённые в торговлю сырьём, включая и хлопок, такие как 
Фондасьён Жёкотон (FONDATION GÉOCOTON; Париж, Франция), являвшаяся дочерним предприятием Французской группы 
компаний Груп АДВЭН (GROUPE ADVENS), Пауль Райнхат А.Ге. (PAUL REINHART AG; Винтертур, Швейцария) и другие. 
Согласно внутреннему отчёту Продовольственной и Сельскохозяйственной Организации Объединённых Наций (UNITED 
NATIONS’ FOOD AND AGRICULTURE ORGANIZATION (FAO)), подготовленному в Апреле 2010, международные компании, 
состоявшие мажоритарными акционерами этих трёх монополий в Буркина Фасо, занимали привилегированные позиции и 
находились в центре цепи поставки хлопкового волокна, начинавшейся на хлопковых плантациях (в том числе и Африканских) 
и заканчивавшейся текстильными фабриками по всему миру, производившими голубые джинсы (bluejeans), футболки (T-shirts) 
и иную одежду (clothing). В Марте 2011 правительственный комитет, в котором доминировали эти монополии, изменил 
решающие компоненты формулы формирования закупочной цены, действующей для каждого хлопкороба в Буркина Фасо. 
Причём эти изменения не принимали в расчёт цены, действовавшие в месяцы с лучшими развитиями ситуации на рынке 
хлопка, а вот цены, действовавшие в месяцы с худшими развитиями ситуации на рынке хлопка, были учтены в изменённой 
формуле. В предшествовавшие месяцы, когда цена на мировом рынке хлопка с середины 2010 всё росла и росла, монополии 
в Буркина Фасо, скорее всего в попытке получить максимальную прибыль, придерживали и не продавали хлопковое волокно; а 
возникающие потери от падения мировой цены на хлопок и вынужденной распродажи волокна по меньшей цене монополии 
решили возместить за счёт местных хлопкоробов. В результате шести из восьми произведённых изменений в компонентах 
формулы выплаты этим хлопкоробам за урожай последнего сезона были урезаны на 39%, а в Апреле заявлено ещё и о 
снижении базовой цены (base price). Таким образом даже резкий рост мировых цен на хлопковое волокно не стал благом для 



хлопкоробов в Буркина Фасо, которых по-прежнему продолжали ‘доить’ местные монополии. Многие хлопкоробы мечтали на 
полученные доходы поставить наконец-то металлическую крышу в своих домишках, но этого не случилось вследствие (по 
мнению многих участников этого рынка) тонких и подлых действий Правительства Буркина Фасо, которые несомненно вели к 
ещё большему обнищанию местных хлопкоробов. Правительственный чиновник Вильфрид Ямеого (Wilfried Yameogo), 
курировавший хлопковый сектор в этой стране, вообще стал отрицать пересмотр формулы в пользу монополий, объясняя 
ситуацию якобы итогами обыкновенных реформ, осуществлённых задолго до пика мировой цены на хлопок. А некоторые 
участники рынка, в частности защищавший позицию в отношении изменения расчётной формулы Яникь Морийо (Yannick 
Morillon), Главный Исполнительный Служащий (Chief Executive Officer) Парижской компании Фондасьён Жёкотон, заявил 
штабквартире на Елисейских Полях (Champs Elysees) о том, что не изменив её, региональная монополия СОКОМА понесла 
бы убытки в размере 6 миллионов Евро (или 8.4 миллионов Долларов США по действовавшему тогда обменному курсу). Эти 
убытки возникли в связи с тем, что хлопковое волокно текущего урожая было продано по договорам в 2010 до того, как во 
второй половине 2010 началось повышение мировых цен на него; а сами эти продажи по фиксированной цене не были 
захэдьжированы соответствующими сделками с фьючерсными контрактами (futures contracts) на хлопок или опционами на них 
на бирже или свопами (swaps) на хлопок на внеучётном рынке (over-the-counter market). Более того, Яникь Морийо заявил, что 
‘Рентабельное уравнение уже невозможно, и если вся отрасль рухнет, то это отразится и на фермерах’ (‘The economic 
equation wasn’t possible any longer, and if the entire industry collapses, it’s the farmers that are affected.’). И вообще, любая потеря 
прибыли в хлопководстве усугубляет и без того крайне тяжкое положение населения, проживающего в обнищавших деревнях 
Западной и Центральной Африки. Жизнь порядка 10 миллионов человек, проживающих в этом регионе, во многом зависит от 
ситуации в хлопковой отрасли. Из этих 10 миллионов, вовлечённых в хлопководство, 3 миллиона человек проживают в 
Буркина Фасо, и по данным Всемирного Банка за 2010 каждый шестой житель этой страны всецело зависит от хлопка. 
 
Многие хлопкоробы в Буркина Фасо из-за отсутствия современных средств связи и Интернета следят за ценой на хлопок по 
сообщениям местного радио или своих знакомых – немногочисленных обладателей компьютеров и Интернета. Большинство 
из них из-за своей неграмотности или малограмотности не понимают не только той формулы, в соответствии с которой 
монополии объявляют им о своей закупочной цене на хлопок, но и изменений, которые влияют на величину своих доходов от 
продажи выращенного урожая Хлопчатника. В результате многократно возросшей мировой цены на хлопок в первой половине 
сезона 2010/11 многие из местных хлопкоробов полагали, что и их доходы от продажи собранного урожая вырастут таким же 
образом; но этого не произошло. Это вызвало небывалые возражения с их стороны к закупающим хлопок монополиям. Когда 
монополии озвучили им свои закупочные цены, определяемые исходя из действовавшей формулы расчёта закупочной цены, 
то это вызвало абсолютное непонимание и гнев со стороны хлопкоробов Буркина Фасо. Многие крестьяне заявили, что 
‘монополии жиреют, а мы являемся теми, кто их кормит’ (‘monopolies are getting fat, and we are the ones who are feeding them’), 
и призвали к бойкоту сева Хлопчатника в предстоящий сезон 2011/12. Правительство страны стало уговаривать хлопкоробов 
отказаться от этой затеи и, наоборот, увеличить производство этой сельскохозяйственной культуры. Xxxxx. 
 
Сев Хлопчатника в Буркина Фасо производится с Мая по Июль. Этот период в стране сопровождается сезоном обильных 
дождей (abundant rains), длящимся, как правило, с Июня по Август, а иногда и с Мая по Сентябрь. Созревание урожая 
Хлопчатника и сбор хлопка-сырца начинается с Сентября, больший объём собирается в Октябре–Ноябре, но иногда 
окончательный сбор хлопка-сырца затягивается и вплоть до Февраля. Хлопок-сырец в Буркина Фасо собирается вручную. 
После волокноотделения на хлопкоочистительных предприятиях из полученного хлопкового волокна формируются кипы 
брутто весом 220–230 килограммов, размерами 1 380 х 550 х 870 (длина х ширина х толщина) миллиметров, упаковываемые в 
полипропиленовую плёнку. 
 
В настоящее время Буркина Фасо является крупнейшим производителем хлопка в Суб-Сахаравской Африке (Sub-Saharan 
Africa), возделывающей как обычный (conventional), так и органический (organic) Хлопчатник. Проводившийся несколько лет в 
стране c 2008 эксперимент по возделыванию генетически модифицированного (ГМ) Хлопчатника (genetically modified (GM) 
Cotton) от Американской корпорации Мансэнто Кампэни (Monsanto Company) был прекращён в 2014, несмотря на то, что 
площадь посева ГМ Хлопчатника в стране достигла к этому времени 80% от всей площади посевов Хлопчатника. С 2015 
местные хлопкоробы вернулись к возделыванию уже привычных для них обычного, а также органического Хлопчатника. В 
2015 доля вывоза хлопка из Буркина Фасо в денежном эквиваленте составляла 13.9% (а в 2009 даже 23%) от стоимости всей 
вывозимой из страны продукции; хлопок продолжает оставаться вторым источником дохода страны после золота, также 
добываемого в ней. Кстати, Правительство США включило Буркина Фасо в список стран, где при добыче золота и 
производстве хлопка используется детский труд (US Government’s Executive Order 13126 List of Goods Produced by Forced and 
Indentured Child Labor). Вместе с тем власти страны проявляют интерес к формированию полноценной текстильной отрасли, 
способной перерабатывать в готовую продукцию всё местное хлопковое волокно. 
 
Буркина Фасо является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 03 Июня 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 03 Мая 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Буркина Фасо По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1952 / 53 2 000       

1953 / 54 6 000       

1954 / 55 5 000       

1955 / 56 9 000       

1956 / 57 18 000       

1957 / 58 22 000 38 1 000     

1958 / 59 25 000 39 1 000     

1959 / 60 23 000 15 0     

1960 / 61 21 000 47 1 000     

1961 / 62 23 000 35 1 000  1 000   

1962 / 63 67 000 35 2 000  0   

1963 / 64 45 000 60 3 000  2 000  1 000 

1964 / 65 53 000 57 3 000 1 000 2 000  2 000 



1965 / 66 50 000 51 3 000 1 000 2 000  2 000 

1966 / 67 52 000 109 6 000 1 000 5 000  1 000 

1967 / 68 65 000 95 6 000 1 000 5 000  2 000 

1968 / 69 72 000 160 11 000 1 000 11 000  2 000 

1969 / 70 84 000 157 13 000 1 000 12 000  3 000 

1970 / 71 81 000 105 8 000 1 000 9 000  2 000 

1971 / 72 74 000 141 10 000 1 000 9 000  2 000 

1972 / 73 70 000 171 12 000 1 000 11 000  2 000 

1973 / 74 67 000 147 10 000 1 000 9 000  2 000 

1974 / 75 62 000 184 11 000 1 000 10 000  3 000 

1975 / 76 68 000 267 18 000 1 000 17 000  3 000 

1976 / 77 79 000 256 20 000 1 000 17 000  5 000 

1977 / 78 69 000 202 14 000 1 000 12 000  7 000 

1978 / 79 72 000 312 22 000 1 000 20 000  9 000 

1979 / 80 82 000 350 29 000 1 000 27 000  10 000 

1980 / 81 75 000 311 23 000 1 000 22 000  11 000 

1981 / 82 65 000 332 22 000 1 000 20 000  11 000 

1982 / 83 72 000 400 29 000 1 000 28 000  11 000 

1983 / 84 77 000 392 30 000 1 000 29 000  12 000 

1984 / 85 82 000 418 34 000 1 000 32 000  13 000 

1985 / 86 94 000 489 46 000 1 000 41 000  18 000 

1986 / 87 127 000 520 66 000 1 000 60 000  23 000 

1987 / 88 170 000 344 59 000 1 000 57 000  24 000 

1988 / 89 169 000 347 59 000 1 000 58 000  24 000 

1989 / 90 150 000 416 62 000 1 000 61 000  24 000 

1990 / 91 166 000 465 77 000 4 000 73 000  24 000 

1991 / 92 186 000 373 69 000 3 000 70 000  20 000 

1992 / 93 177 000 392 69 000 3 000 67 000  5 000 

1993 / 94 152 000 334 51 000 2 000 50 000  7 000 

1994 / 95 184 000 341 63 000 2 000 62 000  4 000 

1995 / 96 170 000 376 64 000 2 000 56 000  9 000 

1996 / 97 196 000 461 90 000 2 000 81 000  16 000 

1997 / 98 295 000 476 140 000 2 000 124 000  30 000 

1998 / 99 355 000 335 119 000 2 000 117 000  30 000 

1999 / 00 245 000 445 109 000 2 000 95 000  42 000 

2000 / 01 260 000 447 116 000 3 000 112 000  44 000 

2001 / 02 359 000 440 158 000 4 000 123 000  69 000 

2002 / 03 405 000 419 170 000 4 000 155 000  79 000 

2003 / 04 459 000 443 204 000 4 000 197 000  81 000 

2004 / 05 566 000 466 264 000 3 000 198 000  144 000 

2005 / 06 646 000 464 300 000 3 000 290 000  150 000 

2006 / 07 716 000 394 282 000 4 000 320 000  108 000 

2007 / 08 407 000 368 150 000 4 000 188 000  66 000 

2008 / 09 466 000 390 182 000 4 000 161 000  84 000 

2009 / 10 417 000 360 150 000 4 000 181 000  49 000 

2010 / 11 373 000 377 141 000 4 000 136 000  50 000 

2011 / 12 429 000 404 174 000 4 000 152 000  67 000 

2012 / 13 591 000 447 264 000 4 000 247 000  80 000 

2013 / 14 645 000 418 270 000 4 000 270 000  76 000 

2014 / 15 661 000 450 298 000 4 000 252 000  117 000 

2015 / 16 663 000 368 244 000 4 000 272 000  85 000 

2016 / 17 740 000 385 285 000 4 000 247 000  120 000 

2017 / 18 879 000 292 257 000 4 000 236 000  137 000 

2018 / 19 646 000 283 183 000 3 000 200 000  116 000 

2019 / 20 579 000 333 193 000 3 000 154 000  152 000 

2020 / 21 556 000 350 195 000 3 000 256 000  88 000 

2021 / 22 562 000 354 199 000 3 000 194 000  89 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BURKINA FASO 
BURKINA FASO (Officially) 

ISO Code:  BF/BFA/854 
Territory:   274 400 km

2
 (105 946 sq. miles) 

Population:  18 371 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Ouagadougou 
National Currency: Franc CFA (West African Franc) (ISO Code: XOF/952) XOF1=100Centimes 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000 Francs CFA. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 250 Francs. 200, 500 FCFA (Francs CFA). 
Language:  French is the official language. Dioula, Fulfulde, Gourmantche, Moore and Peul are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 03 – Anneversary Of The 1966 Coup D’Etat, variable (February) – 
Aid El Kebir (Feast Of The Sacrifice), March 08 – International Women’s Day, variable (March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor 
Day, variable (May) – Ascension Day, variable (May) – Mouloud (Birth Of The Prophet), August 04 – Revolution Day, August 05 – 
Independence Day, August 15 – Assumption, October 15 – Anniversary Of The 1987 Coup D’Etat, November 01 – All Saints’ Day, 
variable (December) – Aid El Segheir (End Of Ramadan), December 11 – Proclamation Of The Republic, December 25 – Christmas 
Day. Muslim festivals are timed according to local sighting of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar 
month of Ramadan that precedes Aid El Segheir, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be 
interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may 
continue into Aid El Segheir itself. Aid El Segheir and Aid El Kebir may last anything from two to ten days, depending on the region. 



Web-site:  http://www.primature.gov.bf 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIATION DES PRODUCTEURS DE COTON AFRICAINS 
(APROCA – Africans Cotton’s Producer Association) 
, 
Bobo-Dioulasso, BURKINA FASO 
Tel.: +226-20973310 
Fax: +226-20972059 
http://www.aproca.net 
E-mail: communication@aproca.net, ibrahim_malloum@yahoo.fr 

 
CHAMBRE DE COMMERCE, D’INDUSTRIE ET D’ARTISANAT 
01 BP 502, 
Ouagadougou 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-50306114 
Fax: +226-50306116 
http://www.ccia.bf 
E-mail: ccia-bf@cenatrin.bf 

 
DIRECTION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX ET DU 
CONDITIONNEMENT 
Ministere de l’Agriculture, de l’Hydraulique et des Ressources Halieutiques 
01 BP 5362, 
Ouagadougou 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-25361865, 25361915 
Fax: +226-70285001 
http:// 
E-mail: dpvcagriculture@yahoo.fr, nakdieudonne2@yahoo.fr 
 
DIRECTION GÉNÉRALE DES DOUANES 
01 BP 506, 
Ouagadougou 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-50324755-8 
Fax: +226-50311204 
http://www.douanes.bf 
E-mail: dg.douanes.bf@cenatrin.bf 

 
FASO COTON 
724, Rue Fadoul, Zone Industrielle De Gounghin, 
01 BP 1454, 
Ouagadougou 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-50343039, 50343040 
Fax: +226-50346301 
http://www.faso-coton.bf 
E-mail: info@faso-coton.bf 
 
MINISTERE DE L’AGRICULTURE, DE L’HYDRAULIQUE ET 
DES RESSOURCES HALIEUTIQUES 
03 BP 7005, 
Ouagadougou 03, BURKINA FASO 
Tel.: +226-50499900-9, 50499914 
Fax: +226-50375800 
http://www.agriculture.gov.bf 
E-mail:  
 
MONSANTO BURKINA FASO SARL 

Avenue Philippe Zinda, Secteur 04, Lot 855, Porte 1783, 
01 BP 1429, 
Bobo-Dioulasso 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-20973310 
Fax: +226-20972059 
http://www.monsanto.com 
E-mail: thierry.bernes-lasserre@monsanto.com 
 
SECRÉTARIAT PERMANENT DE LA FILIÈRE COTON 
LIBÉRALISÉ 
Zone Industrielle De Gounghin, 
01 BP 6453, 
Ouagadougou 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-50343882 
Fax: +226-50348852 
http:// 
E-mail:  
 
SGS BUREAU DE LIAISON 
Immeuble SNTB, Avenue Ilboudo Waogyande, 
01 BP 6829, 
Ouagadougou 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-50315042, 50315043 
Fax: +226-50315041 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.burkina.faso.lo@sgs.com 

 
SOCIÉTÉ BURKINABÉ DES FIBRES TEXTILES (SOFITEX) 
2744 Avenue William Ponty, 
01 BP 147, 
Bobo-Dioulasso 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-20970024, 20970025, 20971428 
Fax: +226-20970023, 20973650, 20981896 
http://www.sofitex.bf 
E-mail: dg@sofitex.bf 

 
SOCIÉTÉ COTONNIÈRE DU GOURMA (SOCOMA) 
01 BP 2084, 
Ouagadougou 01, BURKINA FASO 
Tel.: +226-24770431, 25376973 
Fax: +226-24770691, 25376977 
http://www.socoma.net 
E-mail: dg@socoma.net 
 
UNION NATIONALE DES PRODUCTEURS DE COTON DU 
BURKINA FASO (UNPCB – National Union of Cotton 
Producers of Burkina Faso) 
02 BP 1677, 
Bobo-Dioulasso 02, BURKINA FASO 
Tel.: +226-20973310, 20980308 
Fax: +226-20972059 
http://www.unpcb.org 
E-mail: unpcb@fasonet.bf

 
 
БУРУНДИ 

 
Бурунди является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 23 Июля 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 13 Марта 1965. 
 

 

Развитие Ситуации В Бурунди По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61   3 000  3 000   

1961 / 62   2 000  2 000   



1962 / 63   2 000  2 000   

1963 / 64   2 000  2 000   

1964 / 65 10 000 215 2 000  2 000   

1965 / 66 8 000 269 2 000  2 000   

1966 / 67 8 000 269 2 000  2 000   

1967 / 68 10 000 215 2 000  2 000   

1968 / 69 10 000 215 2 000  2 000   

1969 / 70 10 000 215 2 000  2 000   

1970 / 71 10 000 215 2 000  2 000  1 000 

1971 / 72 10 000 215 2 000  2 000  1 000 

1972 / 73 10 000 215 2 000  2 000  1 000 

1973 / 74 10 000 215 2 000  2 000  1 000 

1974 / 75 9 000 220 2 000  1 000  2 000 

1975 / 76 9 000 122 1 000  1 000  2 000 

1976 / 77 9 000 220 2 000  1 000  3 000 

1977 / 78 9 000 220 2 000 0 2 000  2 000 

1978 / 79 8 000 242 2 000 1 000 2 000  1 000 

1979 / 80 8 000 242 2 000 1 000 1 000  1 000 

1980 / 81 14 000 231 3 000 1 000 3 000  0 

1981 / 82 7 000 475 3 000 1 000 3 000  0 

1982 / 83 6 000 538 3 000 0 2 000  1 000 

1983 / 84 6 000 359 2 000 1 000 2 000  1 000 

1984 / 85 6 000 358 2 000 1 000 1 000  1 000 

1985 / 86 7 000 392 3 000 2 000 2 000  0 

1986 / 87 7 000 468 3 000 2 000 1 000  0 

1987 / 88 7 000 454 3 000 2 000 0  1 000 

1988 / 89 7 000 401 3 000 3 000   1 000 

1989 / 90 7 000 332 2 000 2 000   1 000 

1990 / 91 7 000 404 3 000 3 000   1 000 

1991 / 92 6 000 342 2 000 2 000   1 000 

1992 / 93 8 000 423 4 000 2 000 2 000  1 000 

1993 / 94 6 000 324 2 000 1 000 3 000  1 000 

1994 / 95 6 000 305 2 000 1 000 1 000  1 000 

1995 / 96 4 000 259 1 000 1 000 1 000  1 000 

1996 / 97 4 000 273 1 000 1 000 0  1 000 

1997 / 98 4 000 387 1 000 1 000 1 000  1 000 

1998 / 99 3 000 370 1 000 1 000   1 000 

1999 / 00 4 000 309 1 000 1 000 0  1 000 

2000 / 01 3 000 395 1 000 1 000   1 000 

2001 / 02 4 000 356 1 000 1 000   1 000 

2002 / 03 4 000 384 2 000 2 000  0 1 000 

2003 / 04 5 000 421 2 000 2 000   1 000 

2004 / 05 5 000 380 2 000 2 000   1 000 

2005 / 06 4 000 371 1 000 2 000   1 000 

2006 / 07 4 000 300 1 000 2 000   0 

2007 / 08 4 000 394 2 000 1 000 0  0 

2008 / 09 4 000 398 2 000 1 000 0  0 

2009 / 10 6 000 281 2 000 1 000 0  0 

2010 / 11 6 000 284 2 000 1 000 0  0 

2011 / 12 6 000 287 2 000 1 000 0  0 

2012 / 13 6 000 290 2 000 1 000 0  0 

2013 / 14 6 000 290 2 000 1 000 0  0 

2014 / 15 6 000 293 2 000 1 000 0  0 

2015 / 16 6 000 296 2 000 1 000 0  0 

2016 / 17 6 000 299 2 020 1 000 1 000  0 

2017 / 18 1 730  2 400     

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
BURUNDI 
THE REPUBLIC OF BURUNDI (officially) 

ISO Code:  BI/BDI/108 
Territory:   27 834 km

2
 (10 747 sq. miles) 

Population:  11 364 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Bujumbura 
National Currency: Franc (ISO Code: BIF/108), BIF1=100Centimes 
 Notes:   10, 20, 50, 100, 500, 1000, 5000 Franc. 
 Coins:  1, 5, 10 Franc. 
Language:  Bantu, French and Rundi (Kirundi) are the official languages. Swahili and English are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 05 – Unity Day, May 01 – Labor Day, July 01 – Proclamation Of 
Independence, August 15 – Assumption, October 13 – Anniversary Of Rwagasore’s Assassination, October 21 – Anniversary Of 
President Ndadaye’s Assassination, November 01 – All Saints’ Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.burundi.gov.bi 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 



 

CHAMBRE FEDERALE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE DU 
BURUNDI (CFCIB) 
01, Avenue Mpotsa, Roherol, 
BP 313, 
Bujumbura, BURUNDI 
Tel.: +257-22222280 
Fax: +257-22227895 
http://www.cfcib.bi 
E-mail: info@cfcib.bi 

 
COMPAGNIE DE GÉRANCE DU COTON DU BURUNDI 
(COGERCO) 
Boulevard De 1er Novembre, 
BP 2571, 
Bujumbura, BURUNDI 
Tel.: +257-22222208 
Fax: +257-22224370 
http:// 
E-mail: cogerco@cbinf.com 
 
DEPARTEMENT DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministère De l’Agriculture Et De l’Élevage 
BP 114, 

Gitega, DPV, BURUNDI 
Tel.: +257-22402036 
Fax: +257-22222873, 22402104 
http:// 
E-mail: dpvbdi@yahoo.fr, sakayoyaeliakim@yahoo.fr 
 
MINISTERE DE L’ENVIRONNEMENT, DE L’AGRICULTURE ET 
DE L’ELEVAGE 
Avenue Mwambutsa, N°, Ngagara, Quartier 4, 
Bujumbura, BURUNDI 
Tel.: +257-22222087 
Fax: +257-22222087 
http://www.minagrie.gov.bi 
E-mail: info@minagrie.gov.bi 
 
SGS BUJUMBURA LO 
19 Avenue De L’Industrie, 
BP 75, 
Bujumbura, BURUNDI 
Tel.: +257-22243334 
Fax: +257-22243336 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
ВЕНЕСУЭЛА 

 
Венесуэла является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 31 Августа 1990. 
 

 

Развитие Ситуации В Венесуэле По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   2 000     

1925 / 26   2 000     

1926 / 27   2 000     

1927 / 28   2 000     

1928 / 29   2 000     

1929 / 30   2 000     

1930 / 31   3 000   1 000  

1931 / 32   3 000     

1932 / 33   3 000     

1933 / 34   2 000     

1934 / 35   2 000     

1935 / 36   3 000 2 000    

1936 / 37   3 000 2 000    

1937 / 38   3 000 2 000    

1938 / 39   2 000 2 000    

1939 / 40   2 000 3 000  1 000  

1940 / 41   3 000 3 000  1 000  

1941 / 42   3 000 3 000  1 000  

1942 / 43   3 000 5 000  2 000  

1943 / 44   3 000 6 000  2 000  

1944 / 45   3 000 5 000  3 000  

1945 / 46   3 000 5 000  2 000  

1946 / 47   2 000 5 000  3 000  

1947 / 48   2 000 5 000  2 000  

1948 / 49   3 000 5 000  1 000  

1949 / 50   1 000 3 000  1 000  

1950 / 51   1 000 3 000  3 000  

1951 / 52   4 000 3 000  2 000  

1952 / 53   3 000 5 000  0  

1953 / 54   3 000 4 000  1 000  

1954 / 55   5 000 5 000  2 000  

1955 / 56   5 000 6 000  2 000  

1956 / 57   5 000 8 000  2 000  

1957 / 58   7 000 7 000  4 000  

1958 / 59   7 000 8 000    

1959 / 60   9 000 9 000    

1960 / 61   7 000 9 000  1 000 0 

1961 / 62 50 000 152 8 000 11 000  5 000 3 000 

1962 / 63 38 000 202 8 000 12 000  4 000 3 000 

1963 / 64 47 000 230 11 000 15 000  5 000 3 000 

1964 / 65 44 000 299 13 000 17 000  8 000 7 000 



1965 / 66 55 000 253 14 000 19 000  5 000 7 000 

1966 / 67 44 000 349 15 000 19 000  4 000 8 000 

1967 / 68 50 000 245 12 000 17 000  5 000 8 000 

1968 / 69 49 000 318 15 000 21 000  7 000 9 000 

1969 / 70 44 000 329 14 000 21 000  5 000 8 000 

1970 / 71 49 000 335 17 000 22 000  4 000 7 000 

1971 / 72 55 000 385 21 000 25 000  5 000 8 000 

1972 / 73 60 000 356 21 000 27 000  7 000 7 000 

1973 / 74 78 000 346 27 000 32 000  11 000 11 000 

1974 / 75 108 000 371 40 000 28 000  4 000 26 000 

1975 / 76 62 000 419 26 000 34 000 7 000 1 000 12 000 

1976 / 77 44 000 461 20 000 30 000  9 000 10 000 

1977 / 78 54 000 404 22 000 26 000  6 000 12 000 

1978 / 79 42 000 346 14 000 24 000  5 000 8 000 

1979 / 80 40 000 451 18 000 20 000   12 000 

1980 / 81 20 000 422 8 000 18 000  6 000 8 000 

1981 / 82 14 000 445 6 000 18 000  14 000 10 000 

1982 / 83 21 000 606 13 000 22 000  12 000 13 000 

1983 / 84 25 000 595 15 000 30 000  16 000 13 000 

1984 / 85 46 000 578 27 000 33 000  15 000 23 000 

1985 / 86 61 000 565 34 000 35 000  10 000 32 000 

1986 / 87 43 000 446 19 000 37 000  11 000 25 000 

1987 / 88 53 000 459 24 000 44 000  29 000 9 000 

1988 / 89 74 000 463 34 000 44 000 3 000 22 000 19 000 

1989 / 90 68 000 463 31 000 44 000 11 000 16 000 11 000 

1990 / 91 50 000 511 26 000 41 000 7 000 19 000 7 000 

1991 / 92 48 000 486 24 000 41 000 3 000 25 000 12 000 

1992 / 93 34 000 483 16 000 40 000 1 000 23 000 9 000 

1993 / 94 39 000 466 18 000 32 000 2 000 21 000 14 000 

1994 / 95 39 000 386 15 000 32 000 2 000 19 000 14 000 

1995 / 96 50 000 320 16 000 45 000 7 000 38 000 16 000 

1996 / 97 35 000 629 22 000 40 000 1 000 19 000 16 000 

1997 / 98 25 000 435 11 000 39 000 1 000 29 000 16 000 

1998 / 99 24 000 421 10 000 35 000 1 000 26 000 16 000 

1999 / 00 21 000 257 6 000 35 000 1 000 37 000 23 000 

2000 / 01 21 000 234 5 000 36 000 1 000 32 000 23 000 

2001 / 02 17 000 351 6 000 25 000  19 000 23 000 

2002 / 03 17 000 351 6 000 10 000  4 000 23 000 

2003 / 04 17 000 340 6 000 20 000 2 000 8 000 14 000 

2004 / 05 17 000 340 6 000 22 000 2 000 18 000 14 000 

2005 / 06 15 000 340 5 000 17 000  2 000 4 000 

2006 / 07 15 000 347 5 000 12 000  5 000 2 000 

2007 / 08 15 000 350 5 000 9 000  4 000 2 000 

2008 / 09 15 000 354 5 000 12 000  8 000 3 000 

2009 / 10 15 000 357 6 000 11 000  4 000 2 000 

2010 / 11 15 000 361 6 000 9 000  3 000 2 000 

2011 / 12 15 000 365 6 000 8 000  2 000 1 000 

2012 / 13 15 000 368 6 000 8 000  2 000 1 000 

2013 / 14 15 000 387 6 000 8 000  2 000 1 000 

2014 / 15 15 000 387 6 000 11 000  8 000 5 000 

2015 / 16 15 000 406 6 000 10 000  3 000 4 000 

2016 / 17 15 000 390 6 000 10 000  4 000 3 000 

2017 / 18 14 000 390 6 000 11 000  5 000 3 000 

2018 / 19 15 000 392 6 000 10 000  5 000 3 000 

2019 / 20 14 000 392 6 000 10 000  5 000 3 000 

2020 / 21 14 000 392 6 000 10 000  5 000 3 000 

2021 / 22 14 000 396 6 000 10 000  5 000 3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
VENEZUELA 
THE BOLIVARIAN REPUBLIC OF VENEZUELA (officially) 

ISO Code:  VE/VEN/862 
Territory:   912 050 km

2
 (352 145 sq. miles) 

Population:  31 335 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Caracas 
National Currency: Bolivar (ISO Code: VEB/862), VEB1=100Centimos 
 Notes:   5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000, 2000, 5000, 10000 Bolivar. 
 Coins:  5, 25, 50 Centimos. 1, 2, 5, 25, 50, 100, 500 Bolivar. 
Language:  Spanish is the official language. English, French, German and Portuguese are also spoken by some 
sections of the community. 
Electricity:  110V 60c AC. American-type 2-pin plugs are the most commonly used fittings. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (Monday and Tuesday in February before Ash Wednesday) – 
Carnival, variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, April 19 – Declaration Of Independence Day, May 01 – Labor Day, 
June 24 – Battle Of Carabobo Day, July 05 – Proclamation Of Independence (1811), July 24 – Simon Bolivar’s Birthday, September 04 
– Civil Servants’ Day, October 12 – Columbus Day (Discovery Of America Day), December 24 – Christmas Eve, December 25 – 
Christmas Day, December 31 – New Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.gobiernoenlinea.ve, www.venezuela.gov.ve, www.presidencia.gob.ve,www.think-venezuela.net 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 



 

FEDERACIÓN DE CÁMARAS Y ASOCIACIONES DE 
COMERCIO Y PRODUCCIÓN DE VENEZUELA 
(FEDECÁMARAS) 
Edificio Fedecamaras, Urb. El Bosque, Avenida El Empalme con Avenida El 
Carmen, 
Apartado 2568, 
Caracas, VENEZUELA 
Tel.: +58-212-7311468, 7311502, 7311711, 7312146, 7313166, 7313271 
Fax: +58-212-7302097 
http://www.fedecamaras.org.ve 
E-mail: direje@fedecamaras.org.ve 

 
MINISTERIO DE AGRICULTURA Y CRIA 
Parque Central, Torre Este, 
Caracas 1010, VENEZUELA 
Tel.: +58-212-5090377, 5090596 
Fax: +58-212-5090376 
http:// 
E-mail:  
 
SERVICIO AUTONOMO DE SANIDAD AGROPECUARIO 
Ministerio de Agricultura y Cria 
Torre Norte, Centro Simyn Bolivar, 

Caracas 1010, VENEZUELA 
Tel.: +58-212-5090444 
Fax: +58-212-5742432 
http:// 
E-mail:  
 
SGS VENEZUELA SA 
Avenida Francisco Miranda, Edificio Torre Centro Seguro La Paz, Piso 6, Lado 
Norte, Oficina 62, La California, 
1071 Caracas, VENEZUELA 
Tel.: +58-212-2730900 
Fax: +58-212-2327998, 2328798 
http://www.ve.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.venezuela@sgs.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Avenida 4 (Bella Vista) Con Calle 67, Torre Socuy, Piso 4, 
Maracaibo, VENEZUELA 
Tel.: +58-61-911243 
Fax: +58-61-922848 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: 

 
 
ВЬЕТНАМ 

 
Первые текстильные производства были организованы во Вьетнаме в конце XIX века. 
 
В 1977 была создана корпорация Вьетнамская Текстильная И Пошивочная Корпорация (VIETNAM NATIONAL TEXTILE AND 
GARMENT CORPORATION (VINATEX)), под контроль которой попали более 60 ведущих прядильных и текстильных 
производств, управляемых до сей поры центральным правительством Вьетнама. 
 
Текстильная промышленность играет очень важную роль для экономики страны в целом, поскольку обеспечивает работой 
порядка миллиона человек или 15% всего рабочеспособного населения Вьетнама. 
 
В Феврале 2004 Министерство Финансов Вьетнама приняло решение о снижении ставок импортной пошлины на 
произведённый в США текстиль из хлопка, шерсти и искусственных волокон с действующих 30% до 25% в 2004 и до 20% в 
2005. Кроме того, было заявлено об адаптации с 22 Марта 2004 электронной визовой информационной системы (electronic 
visa information system) ELVIS для одежды и текстиля (for garments and textiles), направляемых в США. Эта система намного 
быстрее передаёт Американской таможне сведения об отгрузках товаров по квотам (will transmit details of the shipment of quota-
controlled goods). Предполагалось, что система поможет предотвратить нелегальные отправки за счёт того, что станет 
невозможной фальсификация экспортных документов, таких как экспортная виза и сертификат о происхождении. 
 
В Июле 2006 Правительство страны, удовлетворяя требования по вступлению Вьетнама во Всемирную Организацию 
Торговли (ВОТ), приняло решение о прекращении государственной поддержки текстильного и швейного производств, 
переведя их на рыночные условия с возможной жёсткой конкуренцией с текстильщиками из соседних стран. 11 Января 2007 
Вьетнам стал полноправным членом ВОТ. 
 

 

Развитие Ситуации Во Вьетнаме По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      7 000  

1927 / 28      5 000  

1928 / 29      5 000  

1929 / 30      2 000  

1930 / 31      5 000  

1931 / 32      2 000  

1932 / 33      3 000  

1933 / 34      4 000  

1934 / 35      7 000  

1935 / 36    8 000  6 000  

1936 / 37    9 000  8 000  

1937 / 38    10 000  8 000  

1938 / 39    13 000  10 000  

1939 / 40    10 000  12 000  

1940 / 41    10 000  11 000  

1941 / 42    5 000  13 000  

1942 / 43    2 000  0  

1943 / 44    2 000    

1944 / 45    2 000    

1945 / 46    3 000  2 000  



1946 / 47    2 000  3 000  

1947 / 48    2 000  1 000  

1948 / 49    3 000  2 000  

1949 / 50    3 000  2 000  

1950 / 51    5 000  4 000  

1951 / 52    3 000  4 000  

1952 / 53    5 000  5 000  

1953 / 54    4 000  3 000  

1954 / 55    1 000  0  

1955 / 56        

1956 / 57        

1957 / 58    0    

1958 / 59    0  0  

1959 / 60    2 000  2 000  

1960 / 61    5 000  7 000  

1961 / 62    7 000  7 000  

1962 / 63    8 000  8 000  

1963 / 64    14 000  16 000 5 000 

1964 / 65 14 000 156 2 000 15 000  13 000 4 000 

1965 / 66 17 000 102 2 000 19 000  14 000 2 000 

1966 / 67 14 000 93 1 000 17 000  23 000 8 000 

1967 / 68 14 000 124 2 000 14 000  9 000 5 000 

1968 / 69 14 000 124 2 000 22 000  21 000 5 000 

1969 / 70 14 000 124 2 000 25 000  27 000 8 000 

1970 / 71 10 000 109 1 000 32 000  33 000 10 000 

1971 / 72 9 000 73 1 000 32 000  33 000 12 000 

1972 / 73 14 000 124 2 000 33 000  32 000 13 000 

1973 / 74 14 000 124 2 000 34 000  26 000 7 000 

1974 / 75 14 000 124 2 000 22 000  16 000 3 000 

1975 / 76 7 000 93 1 000 22 000  21 000 3 000 

1976 / 77 7 000 134 1 000 23 000  24 000 5 000 

1977 / 78 12 000 99 1 000 25 000  27 000 8 000 

1978 / 79 10 000 118 1 000 32 000  37 000 15 000 

1979 / 80 7 000 134 1 000 36 000  37 000 17 000 

1980 / 81 7 000 143 1 000 39 000 2 000 40 000 16 000 

1981 / 82 7 000 141 1 000 44 000 2 000 47 000 19 000 

1982 / 83 11 000 95 1 000 46 000 2 000 48 000 20 000 

1983 / 84 13 000 87 1 000 44 000 2 000 43 000 18 000 

1984 / 85 14 000 90 1 000 47 000 2 000 46 000 16 000 

1985 / 86 14 000 98 1 000 52 000 3 000 52 000 14 000 

1986 / 87 13 000 107 1 000 57 000 6 000 60 000 13 000 

1987 / 88 13 000 106 1 000 59 000 6 000 64 000 14 000 

1988 / 89 14 000 99 1 000 57 000 5 000 57 000 11 000 

1989 / 90 10 000 126 1 000 57 000 3 000 56 000 8 000 

1990 / 91 11 000 132 1 000 32 000  31 000 8 000 

1991 / 92 21 000 175 4 000 25 000  19 000 5 000 

1992 / 93 26 000 204 5 000 18 000  13 000 5 000 

1993 / 94 12 000 500 6 000 24 000  18 000 5 000 

1994 / 95 8 000 105 1 000 35 000  36 000 7 000 

1995 / 96 12 000 185 2 000 37 000  35 000 7 000 

1996 / 97 11 000 230 2 000 40 000  38 000 8 000 

1997 / 98 12 000 333 4 000 42 000  38 000 8 000 

1998 / 99 20 000 286 6 000 72 000  67 000 9 000 

1999 / 00 18 000 361 6 000 80 000  74 000 9 000 

2000 / 01 23 000 337 8 000 90 000  84 000 10 000 

2001 / 02 24 000 447 11 000 98 000  94 000 17 000 

2002 / 03 29 000 416 12 000 105 000  91 000 16 000 

2003 / 04 19 000 530 10 000 125 000  117 000 18 000 

2004 / 05 19 000 371 7 000 152 000  150 000 23 000 

2005 / 06 23 000 460 10 000 160 000  153 000 26 000 

2006 / 07 22 000 493 11 000 210 000  224 000 51 000 

2007 / 08 13 000 470 6 000 245 000  250 000 62 000 

2008 / 09 5 000 492 3 000 267 000  264 000 61 000 

2009 / 10 8 000 456 4 000 355 000  363 000 73 000 

2010 / 11 9 000 481 4 000 350 000  350 000 77 000 

2011 / 12 10 000 489 5 000 410 000  379 000 51 000 

2012 / 13 7 000 485 3 000 492 000  517 000 79 000 

2013 / 14 3 000 427 1 000 673 000  687 000 94 000 

2014 / 15 3 000 403 1 000 875 000  934 000 154 000 

2015 / 16 2 000 750 1 000 1 007 000  1 001 000 149 000 

2016 / 17 1 000 1 200 1 000 1 168 000  1 198 000 181 000 

2017 / 18 0 1 000 0 1 506 000  1 521 000 196 000 

2018 / 19 300 667 200 1 506 000  1 510 000 200 000 

2019 / 20 1 000 3 000 3 000 1 446 000  1 459 000 216 000 

2020 / 21 1 000 720 1 500 1 482 000  1 483 000 218 000 

2021 / 22 1 000 724 1 510 1 512 000  1 526 000 234 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
VIETNAM (VIET NAM) 
THE SOCIALIST REPUBLIC OF VIETNAM (officially) 



ISO Code:  VN/VNM/704 
Territory:   330 036 km

2
 (127 428 sq. miles) 

Population:  93 976 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Hanoi (Ha Noi) 
National Currency: Dong (ISO Code: VND/704), VND1=10Hao=100Xu 
 Notes:   100, 200, 500, 1000, 2000, 5000, 10000, 20000, 50000, 100000, 200000, 500000 Dong. 
 Coins:  200, 500, 1000, 2000, 5000 Dong. 
Language:  Vietnamese is the official language. Chinese, English, French and occasionally German and Russian are 
spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (January/February, 2 days) – Tet Nguyen Dan (Lunar New Year), 
February 03 – Anniversary Of The Founding Of The Communist Party, April 30 – Liberation Of Saigon, May 01 – Labor Day, May 19 – 
Birthday Of President Ho Chi Minh, variable (May) – Buddha’s Birth, Enlightenment And Death, September 02 – Proclamation Of 
Independence (1945), variable – Mid-Autumn Festival, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.vietnam.gov.vn, www.chinhphu.vn, www.accessvietnam.net, www.guidevietnam.com, 
www.hotelvietnamonline.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ACE LIFE INSURANCE CO., LTD 
HEADQUARTERS 
21

st
 Floor, San Wah Tower, 115 Nguyen Hue Street, District 1, 

Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-38278989 
Fax: +84-8-38219000 
http://www.acelife.com.vn 
E-mail: nuduongthanh.ton@ace-ina.com 

 
AIG GENERAL INSURANCE (VIETNAM) COMPANY LTD 
HEADQUARTERS 
13

th
 Floor, Saigon Center, 65 Le Loi Street, District 1, 

Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-39140065 + Ext. 1012 and 1031, 39142856 
Fax: +84-8-39140067 
http://www.aiggeneral.com.vn 
E-mail: infovietnam@aig.com, aigvn.marine@aig.com, aigvnclaims@aig.com 
– 5

th
 Floor, Hanoi Towers, 49 Hai Ba Trung, Hoan Kiem District, 

Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-39361455 
Fax: +84-4-39361456 
http://www.aiggeneral.com.vn 
E-mail:  

 
DEPARTMENT OF PLANT PROTECTION 
– PLANT PROTECTION DEPARTMENT 
Ministry of Agriculture and Rural Development 
149 Ho Dac Di Street, Dong Da District, 
Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-38513688, 38518197, 38518198 (Intl) 
Fax: +84-4-35330043 (Intl), 38574719 (Intl) 
http://www.ppd.gov.vn 
E-mail: trudq@fpt.vn, bvtv@fpt.vn, hoangtrungppd@fpt.vn, 

hoangtrung.bvtv@mard.gov.vn 
– PLANT QUARANTINE 
149 Ho Dac Di Street, Dong Da District, 
Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-35331033, 38518192 
Fax: +84-4-35330043 
http://www.ppd.gov.vn 
E-mail: pqd@fpt.vn 

 
GENERAL DEPARTMENT OF VIET NAM CUSTOMS 
162 Nguyen Van Cu, Long Bien Dist, 
Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-38720268, 38725959, 38727033 
Fax: +84-4-38725905, 38725949, 38731503 
http://www.customs.gov.vn 
E-mail: webmaster@customs.gov.vn 
 
INTERTEK VIETNAM 
HEADQUARTERS 
1

st
 Floor, E-Town, EW Building, 364 Cong Hoa Street, Ward 13, Tan Binh District, 

Ho Chi Minh City, VIETNAM 

Tel.: +84-8-32971099 
Fax: +84-8-32971097 
http://www.intertek.com 
E-mail: cbavietnamcs@intertek.com 
– 4

th
 Floor, Hanoi Horison Hotel Building, 40 Cat Linh Street, Dong Da District, 

Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-37337094 
Fax: +84-4-37337093 
http://www.intertek.com 
E-mail: cbavietnamcs@intertek.com 

 
MAERSK–SEALAND 
HEADQUARTERS 
28 Phung Khac Khoan Street, District 1, 
Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-38238566 
Fax: +84-8-38238583 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: sgncusgen@maersk.com, sgnsaldir@maersk.com 
– c/o SAIGON SHIPPING 
512/35 Cach Mang Thang 8 Street, An Thoi Ward, Binh Thuy District, 
Can Tho, VIETNAM 
Tel.: +84-710-3887523 
Fax: +84-710-3887524 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: sgncusbok@maersk.com, sgnsalexp@maersk.com 
– 10

th
 Floor, 77 Nguyen Du Street, Hai Chau District, 

Da Nang, VIETNAM 
Tel.: +84-511-3810272 
Fax: +84-511-3810271 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: dngcsgen@maersk.com, dngsal@maersk.com 
– c/o SAIGON SHIPPING 
7

th
 Floor, 15A Hoang Dieu, Hong Bang, 

Hai Phong, VIETNAM 
Tel.: +84-31-3569900 
Fax: +84-31-3569103 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: vhncusexp@maersk.com, vhnsalexp@maersk.com 
– 6

th
 Floor, Unit 01, Internation Center, 17 Ngo Quyen Street, Hoan Kiem District, 

Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-39363693 
Fax: +84-4-39363694 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: vhncusexp@maersk.com, vhnsalexp@maersk.com 
– c/o VOSA NHA 
86 Hung Vuong Street, 
Nha Trang, VIETNAM 
Tel.: +84-58-3822606 
Fax: +84-58-3823810 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: sgncusbok@maersk.com, sgnsalexp@maersk.com 
– 3

rd
 Floor, Sacombank Building, 98 Mai Xuan Thuong Street, 

Qui Nhon, VIETNAM 
Tel.: +84-56-3814580 
Fax: +84-56-3814587 



http://www.maersksealand.com 
E-mail: qnncsgen@maersk.com, qnnsal@maersk.com 
 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND RURAL DEVELOPMENT 
(MARD) 
2 Ngoc Ha Street, Ba Dinh District, 
Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-37582005, 38437520, 38468160, 38468161 
Fax: +84-4-37330752, 38230381, 38454319 
http://www.agroviet.gov.vn, www.isgmard.org.vn, http://210.245.60.189/en/ 
E-mail: webmaster@agroviet.gov.vn, icd.mard@fpt.vn 
 
PORT OF DA NANG 
c/o VIETNAM NATIONAL SHIPPING LINES 
26 Bach Dang Street, 
Da Nang, VIETNAM 
Tel.: +84-511-3821114, 3822513 
Fax: +84-511-3822565 
http://www.danangportvn.com 
E-mail: cangdn@dng.vnn.vn 
 
PORT OF HÃI PHÒNG 
8A Trãn Phú, Ngô Quyên Tp., 
Hãi Phòng, VIETNAM 
Tel.: +84-31-3859456, 3859824, 3859945 
Fax: +84-31-3827396, 3859973 
http://www.haiphongport.com.vn 
E-mail: haiphongport@hn.vnn.vn 
 
PRUDENTIAL VIETNAM ASSURANCE 
HEADQUARTERS 
25

th
 Floor, Saigon Trade Center, 37 Ton Duc Street, District 1, 

Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-39101660 
Fax: +84-8-39100899 
http://www.prudential.com.vn 
E-mail: customer.service@prudential.com.vn 
– Ha Noi International Technology Center, 239 Xuan Thuy Street, Cau Giay 
District, 
Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-38337200 
Fax: +84-4-38337212 
http://www.prudential.com.vn 
E-mail:  

 
SAIGON PORT 
3 Nguyen Tat Thanh Street, District 4, 
Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-38254362, 39400161, 39400365, 39401030, 39401825/6 
Fax: +84-8-38263092, 39400168 
http://www.csg.com.vn 
E-mail: vpa@hcm.vnn.vn, csg@hcm.vnn.vn 
 
SGS VIETNAM LTD 
HEADQUARTERS 
141 Ly Chinh Thang, District 3, 
Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-39351920 
Fax: +84-8-39351921 
http://www.vn.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.vietnam@sgs.com 
– Thoi Thanh Hamlet, Thoi Thuan Ward, 
Can Tho, VIETNAM 
Tel.: +84-710-3859498 
Fax: +84-710-3859544 
http://www.vn.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  

– Suite 16, 2nd Floor, Thanh Dat Building, 3-4 Le Thanh Tong St., Quyen District, 
Hai Phong, VIETNAM 
Tel.: +84-31-3552722 
Fax: +84-31-3552724 
http://www.vn.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  
– 5

th
 Floor, HKC Building, 285 Doi Can Street, Ba Dinh District, 

Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-37624054 
Fax: +84-4-37624014 
http://www.vn.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  
– 21 Tran Quoc Tang Street, Cua Ong Ward, Cam Pha, 
Quang Ninh, VIETNAM 
Tel.: +84-33-3866492 
Fax: +84-33-3730047 
http://www.vn.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail:  
 
VIETNAM CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
4

th
 Floor, 9 Dao Duy Anh Street, 

Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-35743985 
Fax: +84-4-35743063 
http://www.vcci.com.vn, http://vibforum.vcci.com.vn 
E-mail: vbfhn@hn.vnn.vn, vcci@fmail.vnn.vn 
 
THE VIETNAM NATIONAL TEXTILE AND GARMENT 
CORPORATION (VINATEX) 
So 25 Ba Trieu, Quan Hoan Kiem, 
Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-38257700 
Fax: +84-4-38262269 
http://www.vinatex.com 
E-mail: vinatexhn@vinatex.com.vn 
– So 10 Nguyen Hue, Quan 1, T.p, 
Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-38244044 
Fax: +84-8-38292349 
http://www.vinatex.com 
E-mail: vinatex@hcm.vnn.vn 

 
VIETNAM TEXTILE & APPAREL ASSOCIATION (VITAS) 
HEAD OFFICE 
2

nd
 Floor, 32 Trang Tien Street, Hoan Kiem District, 

Ha Noi, VIETNAM 
Tel.: +84-4-39349608 
Fax: +84-4-39349842 
http://www.vietnamtextile.org.vn 
E-mail: info@vietnamtextile.org.vn 
– HO CHI MINH CITY BRANCH 
7

th
 Floor, No. 10 Nguyen Hue Street, District 1, 

Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-22411485 
Fax: +84-8-38233465 
http://www.vietnamtextile.org.vn 
E-mail: vitashcm@vietnamtextile.org.vn, vitashcm@gmail.com 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
c/o IITS COMPANY LTD 
28 Phung Khac Khoan Street, Dist. 1, 
Ho Chi Minh City, VIETNAM 
Tel.: +84-8-38274764 
Fax: +84-8-38274766 
http://www.wiscontrol.com, www.intertestvn.com 
E-mail: info@intertestvn.com

 
 
ГАМБИЯ 

 



Республика Гамбия (The Republic of Gambia) располагается в Западной Африке. Официальный язык – Английский. Территория 
современной Гамбии в XIII–XV веках входила в состав Империи Мали, в XV–XVI веках – Империи Сонгай. К середине XIX века 
большая часть территории Гамбии была захвачена Великобританией, а с 1850 по 1894 и другие остатки территории этой 
страны стали Британским протекторатом. В Феврале 1965 стране была предоставлена независимость, но в составе 
Британского Содружества (The Commonwealth), а 24 Апреля 1970 Гамбия была провозглашена республикой. С 1982 страна 
вошла в состав конфедерации Сенегамбия. В настоящее время Гамбия является аграрной страной, где четверть ВВП страны 
приходится на сельское хозяйство. 
 
Гамбия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 23 Октября 1996, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 22 Февраля 1965. 
 

 

Развитие Ситуации В Гамбии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1970 / 71        

1971 / 72        

1972 / 73        

1973 / 74        

1974 / 75        

1975 / 76 1 111 acres 578.2 lbs/acre      

1976 / 77 2 568 acres 657.1 lbs/acre      

1977 / 78 5 765 acres 445.3 lbs/acre 278     

1978 / 79 4 148 acres 450.3 lbs/acre 405     

1979 / 80 2 568 acres 808.7 lbs/acre 302     

1980 / 81 5 642 acres 541.2 lbs/acre 333     

1981 / 82 6 308 acres 921.4 lbs/acre 489     

1982 / 83 6 817 acres 777.4 lbs/acre 927     

1983 / 84        

1984 / 85        

1985 / 86        

1986 / 87        

1987 / 88        

1988 / 89        

1989 / 90        

1990 / 91        

1991 / 92        

1992 / 93        

1993 / 94        

1994 / 95        

1995 / 96        

1996 / 97        

1997 / 98        

1998 / 99        

1999 / 00        

2000 / 01        

2001 / 02        

2002 / 03        

2003 / 04        

2004 / 05     197   

2005 / 06     530   

2006 / 07        

2007 / 08        

2008 / 09        

2009 / 10        

2010 / 11        

2011 / 12        

2012 / 13        

2013 / 14        

2014 / 15        

2015 / 16        

2016 / 17        

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
THE GAMBIA 
THE REPUBLIC OF THE GAMBIA (officially) 

ISO Code:  GM/GMB/270 
Territory:   11 295 km

2
 (4 361 sq. miles) 

Population:  2 023 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Banjul 
National Currency: Dalasi (ISO Code: GMD/270), GMD1=100Bututs 
 Notes:  1, 5, 10, 25, 50, 100 Dalasis. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Bututs. 1 Dalasi. 



Language:  English is the official language. Local languages Fula, Jola, Mandinka, Serahule and Wolof are also widely 
spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Plugs are either round 3-pin or square 3-pin (15 or 13 amps). 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 18 – Independence Day, variable (February) – Tabaski (Feast Of 
The Sacrifice), variable (March) – Al-Hijra (Islamic New Year), variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – 
Labor Day, variable (May) – Milad Al-Nabi (Birth of Prophet), July 22–23 – Revolution Day, August 15 – Assumption, variable 
(November) – Koriteh (End of Ramadan), December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of 
various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Koriteh, 
Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during 
the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Koriteh itself. Koriteh and Tabaski 
may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.gambia.gm, www.statehouse.gm, www.accessgambia.com, www.gambia.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AGRICULTURAL PEST MANAGEMENT UNIT 
Ministry of Agriculture and Natural Resources 
Yundum Agriculture Station, 
Yumdum, Western Division, THE GAMBIA 
Tel.: +220-7285783, 9964003 
Fax: +220-228230 (Ministry of Agriculture and Natural Resources), 472875 
http:// 
E-mail: pps12345@gmail.com, sonkokebba@gmail.com 

 
COTTON GROWERS ASSOCIATION (COGA) 
, 
Basse, THE GAMBIA 
Tel.: +220-5667801 
Fax: +220- 
http:// 
E-mail: gambiacoga@yahoo.com 

 

GAMBIA CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
55 Kairaba Avenue KMC, 
PO Box 3382, 
Serrekunda, THE GAMBIA 
Tel.: +220-4378929 
Fax: +220-4378936 
http://www.gambiachamber.com 
E-mail: gcci@gambiachamber.com 

 
MAERSK GAMBIA LIMITED 
Bedford Place, 
PO Box 1399, 
Banjul, THE GAMBIA 
Tel.: +220-4224450 
Fax: +220-4224025 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: gamsalimp@maersk.com 

 
 
ГАНА 

 
Республика Гана расположена в Западной Африке у Гвинейского Залива. Официальный язык – Английский. На территории 
современной Ганы в средние века существовало множество раннеполитических образований. В XV веке там появились 
первые европейцы. В XIX веке колониальные захваты Великобритании привели к Англо-Ашантийским войнам. Но к началу XX 
века захват территории современной Ганы Английскими колонизаторами был завершён, а сама захваченная территория стала 
колонией под названием Золотой Берег (Gold Coast). В 1957 в бывшей колонии была провозлашена независимость, и страна 
стала называться Ганой. А с 1960 она стала республикой. Гана – аграрная страна с развивающейся горнодобывающей 
промышленностью. Доля сельского хозяйства в ВВП страны составляет приблизительно половину. Главная экспортная 
сельскохозяйственная культура – Какао. 
 
Гана является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 17 Октября 1957. 
 

 

Развитие Ситуации В Гане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1965 / 66    1 000  1 000  

1966 / 67    2 000  3 000 1 000 

1967 / 68    3 000  3 000 1 000 

1968 / 69    3 000  4 000 2 000 

1969 / 70    5 000  7 000 3 000 

1970 / 71    8 000  9 000 4 000 

1971 / 72    8 000  7 000 3 000 

1972 / 73    9 000  10 000 4 000 

1973 / 74 4 000 269 1 000 9 000  7 000 3 000 

1974 / 75 4 000 250 1 000 9 000  8 000 2 000 

1975 / 76 13 000 308 4 000 14 000  9 000 2 000 

1976 / 77 5 000 400 2 000 11 000  9 000 2 000 

1977 / 78 5 000 400 2 000 9 000  6 000 2 000 

1978 / 79 16 000 187 3 000 8 000  4 000 1 000 

1979 / 80 12 000 250 3 000 5 000  4 000 2 000 

1980 / 81 9 000 245 2 000 5 000  3 000 1 000 

1981 / 82 9 000 245 2 000 7 000  4 000 1 000 

1982 / 83 8 000 269 2 000 7 000  4 000 1 000 

1983 / 84 8 000 27 0 5 000  5 000 1 000 

1984 / 85 1 000 179 0 4 000  2 000 0 

1985 / 86 2 000 221 0 7 000  7 000 0 

1986 / 87 8 000 337 3 000 9 000  10 000 4 000 

1987 / 88 8 000 320 3 000 11 000  8 000 4 000 



1988 / 89 9 000 272 2 000 9 000  7 000 4 000 

1989 / 90 11 000 285 3 000 9 000  7 000 5 000 

1990 / 91 14 000 348 5 000 9 000  4 000 7 000 

1991 / 92 20 000 381 8 000 9 000  2 000 8 000 

1992 / 93 29 000 397 11 000 11 000 2 000 2 000 8 000 

1993 / 94 23 000 435 10 000 10 000 2 000 2 000 8 000 

1994 / 95 22 000 455 10 000 10 000 2 000 2 000 8 000 

1995 / 96 24 000 293 7 000 8 000   7 000 

1996 / 97 29 000 343 10 000 8 000 1 000  8 000 

1997 / 98 37 000 347 13 000 6 000 6 000  9 000 

1998 / 99 45 000 346 15 000 8 000 7 000  9 000 

1999 / 00 40 000 361 14 000 9 000 5 000  9 000 

2000 / 01 35 000 343 12 000 6 000 7 000  8 000 

2001 / 02 23 000 257 6 000 6 000 4 000  4 000 

2002 / 03 17 000 317 5 000 8 000 3 000 4 000 2 000 

2003 / 04 12 000 350 4 000 7 000  2 000 2 000 

2004 / 05 17 000 426 7 000 3 000 4 000  3 000 

2005 / 06 26 000 400 10 000 3 000 7 000  3 000 

2006 / 07 20 000 512 10 000 4 000 8 000 2 000 3 000 

2007 / 08 27 000 416 11 000 4 000 8 000  3 000 

2008 / 09 22 000 360 8 000 3 000 5 000  3 000 

2009 / 10 7 000 357 3 000 2 000 3 000 1 000 1 000 

2010 / 11 6 000 333 2 000 1 000 2 000 1 000 1 000 

2011 / 12 20 000 360 7 000 1 000 6 000 1 000 3 000 

2012 / 13 18 000 364 7 000 1 000 6 000 0 2 000 

2013 / 14 16 000 363 6 000 1 000 6 000 1 000 2 000 

2014 / 15 15 000 366 5 000 1 000 4 000  2 000 

2015 / 16 15 000 373 6 000 1 000 1 000 0 9 000 

2016 / 17 15 000 370 6 000 1 000 1 000 0 12 000 

2017 / 18 15 000 132 2 000 1 000 1 000  12 000 

2018 / 19 15 000 373 5 000 1 000 4 000  12 000 

2019 / 20 15 000 375 6 000 1 000 4 000  12 000 

2020 / 21 15 000 375 6 000 1 000 6 000 1 000 12 000 

2021 / 22 15 000 377 6 000 1 000 6 000 1 000 12 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
GHANA 
THE REPUBLIC OF GHANA (officially) 

ISO Code:  GH/GHA/288 
Territory:   238 533 km

2
 (92 098 sq. miles) 

Population:  27 746 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Accra 
National Currency: Cedi (ISO Code: GHC/288), GHC1=100Pesewas 
 Notes:  1, 5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000, 2000, 5000, 10000, 20000 Cedis. 
 Coins:  1/2, 1, 2 1/2, 5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000, 2000, 5000, 10000 Pesewas. 
Language:  English is the official language. Ewe, Fante, Ga and Twi are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Usually 3-pin plugs. Single phase 3-pin plugs are used in larger buildings. Older buildings 
have 2-pin plugs. Light bulbs are of the bayonet type. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), March 06 – 
Independence Day (1957), variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor Day, June 04 – Reform Day, July 
01 – Republic Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day, 
December 31 – Revolution Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates 
given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast 
at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on 
smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything from two to ten 
days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.ghana.gov.gh, www.ghana.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

COTTON PRODUCERS ASSOCIATION 
16, 
Tamale, GHANA 
Tel.: +233-3540629 
Fax: +233-37-2022849 
http:// 
E-mail:  

 
GHANA NATIONAL CHAMBER OF COMMERCE & INDUSTRY 
1

st
 Floor, World Trade Center, Opp. Children’s Park, National Theatre, 

PO Box 2325, 
Accra, GHANA 
Tel.: +233-302-662427, 662860 
Fax: +233-302-662210 
http://www.ghanachamber.org 
E-mail: info@ghanachamber.org 

 

GHANA COTTON COMPANY LIMITED (GCCL) 
Airport West, 
PO Box 4344, 
Accra, GHANA 
Tel.: +233-302-770386, 773452 
Fax: +233-302- 
http:// 
E-mail: ghanacotton@africaonline.com.gh 

 
MINISTRY OF FOOD AND AGRICULTURE 
PO Box M37, 
Accra, GHANA 
Tel.: +233-302-662810, 662961, 663036 
Fax: +233-302-668245 
http://www.mofa.gov.gh 
E-mail:  
 



PLANT PROTECTION AND REGULATORY SERVICES 
DIVISION 
Ministry of Food and Agriculture 
PO Box M37, 
Accra, GHANA 
Tel.: +233-302-355888 
Fax: +233-302-668245 
http:// 
E-mail: fampronge@yahoo.com, fampronge@gmail.com 

 
SGS GHANA LIMITED 
14 Ridge Road, Roman Ridge, 
PO Box 732, 
Accra, GHANA 
Tel.: +233-302-773994, 773995 
Fax: +233-302-773877, 779075 
http://www.gh.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.ghana@sgs.com 

 
 
ГВАТЕМАЛА 

 
Республика Гватемала (República de Guatemala) расположена в Центральной Америке. Официальный язык – Испанский. В 
древности территорию современной Гватемалы населяли индейцы. В начале XVI века она была завоёвана Испанскими 
колонизаторами. В 1821 в ходе Войны за независимость (длившейся с 1810 по 1826) Испанских колоний в Америке Гватемала 
провозгласила свою независимость. В 1824 в стране было отменено рабство. В 1823–39 в составе Соединённых Провинций 
Центральной Америки. С конца XIX века в Гватемалу усиленно проникал иностранный, главным образом Северо-
Американский, капитал. С 1898 по 1920 и с 1931 по 1944 страной управляли диктаторские режимы. В 1944 началась 
антиимпериалистическая антифеодальная революция, длившаяся до 1954, в ходе которой в 1945 была принята конституция. 
В 1952 США организовали вооружённую интервенцию в Гватемалу и контрреволюционный переворот. В 1954 к власти в 
стране пришла военная хунта. Гватемала – аграрная страна, специализирующаяся на производстве и экспорте тропических 
культур. Среди основных возделываемых сельскохозяйственных культур – Кофе, Кукуруза, Рис, Фасоль и Хлопчатник. 
 
Гватемала является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 21 Июля 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 10 Октября 1991. 
 

 

Развитие Ситуации В Гватемале По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1934 / 35 1 000       

1935 / 36 1 000       

1936 / 37 1 000  0     

1937 / 38 1 000  0 1 000  1 000  

1938 / 39 1 000  1 000 1 000  1 000  

1939 / 40   0 1 000  1 000  

1940 / 41   0     

1941 / 42   1 000 2 000  1 000  

1942 / 43   1 000 2 000  1 000  

1943 / 44   1 000 2 000  1 000  

1944 / 45   1 000 2 000  1 000  

1945 / 46 3 000 231 1 000 2 000  1 000  

1946 / 47 3 000 307 1 000 2 000  2 000  

1947 / 48   0     

1948 / 49 3 000 336 1 000 3 000  2 000  

1949 / 50 3 000 202 1 000 2 000  2 000  

1950 / 51 2 000 359 1 000 2 000  1 000  

1951 / 52 8 000 242 2 000 2 000    

1952 / 53 9 000 374 3 000 2 000    

1953 / 54 11 000 538 6 000 2 000 5 000   

1954 / 55 16 000 565 9 000 3 000 7 000   

1955 / 56 21 000 447 10 000 3 000 8 000   

1956 / 57 13 000 773 10 000 3 000 7 000   

1957 / 58 18 000 783 14 000 3 000 10 000   

1958 / 59 28 000 585 16 000 3 000 14 000   

1959 / 60 18 000 795 14 000 3 000 11 000   

1960 / 61 26 000 799 21 000 4 000 16 000  2 000 

1961 / 62 46 000 690 32 000 5 000 25 000  3 000 

1962 / 63 72 000 771 56 000 6 000 46 000  7 000 

1963 / 64 91 000 717 65 000 7 000 57 000  9 000 

1964 / 65 100 000 719 72 000 7 000 66 000  8 000 

1965 / 66 116 000 765 89 000 7 000 77 000  13 000 

1966 / 67 85 000 737 63 000 8 000 65 000  3 000 

1967 / 68 89 000 878 78 000 9 000 59 000  14 000 

1968 / 69 88 000 933 82 000 8 000 80 000  9 000 

1969 / 70 80 000 707 56 000 9 000 46 000  10 000 

1970 / 71 57 000 776 57 000 8 000 54 000 1 000 6 000 

1971 / 72 69 000 1 153 81 000 9 000 71 000 2 000 9 000 

1972 / 73 85 000 1 043 93 000 9 000 82 000  11 000 

1973 / 74 93 000 1 154 120 000 11 000 95 000  25 000 

1974 / 75 93 000 943 105 000 12 000 103 000  15 000 

1975 / 76 74 000 1 168 98 000 12 000 97 000  8 000 

1976 / 77 83 000 1 247 133 000 11 000 113 000  16 000 

1977 / 78 95 000 1 140 141 000 11 000 134 000  12 000 

1978 / 79 102 000 1 391 160 000 12 000 149 000  11 000 

1979 / 80 76 000 1 187 148 000 11 000 140 000  9 000 



1980 / 81 102 000 1 232 126 000 8 000 106 000 1 000 2 000 

1981 / 82 79 000 995 79 000 7 000 73 000 0 2 000 

1982 / 83 58 000 783 46 000 7 000 40 000 2 000 3 000 

1983 / 84 57 000 1 047 60 000 10 000 50 000 2 000 4 000 

1984 / 85 63 000 928 58 000 10 000 46 000 2 000 9 000 

1985 / 86 67 000 710 48 000 11 000 44 000 2 000 5 000 

1986 / 87 31 000 896 27 000 14 000 13 000 2 000 6 000 

1987 / 88 40 000 1 175 48 000 16 000 32 000 1 000 7 000 

1988 / 89 40 000 1 011 41 000 16 000 25 000 0 6 000 

1989 / 90 40 000 1 036 41 000 16 000 28 000 1 000 4 000 

1990 / 91 36 000 1 134 41 000 20 000 18 000 1 000 14 000 

1991 / 92 39 000 1 055 41 000 27 000 18 000 2 000 12 000 

1992 / 93 22 000 911 20 000 33 000 7 000 3 000 11 000 

1993 / 94 15 000 917 14 000 33 000 2 000 11 000 9 000 

1994 / 95 9 000 674 6 000 27 000 0 18 000 5 000 

1995 / 96 5 000 1 082 6 000 27 000  22 000 5 000 

1996 / 97 2 000 730 2 000 27 000 1 000 27 000 5 000 

1997 / 98   0 32 000  31 000 5 000 

1998 / 99    32 000  32 000 5 000 

1999 / 00    32 000  32 000 5 000 

2000 / 01    32 000  32 000 5 000 

2001 / 02    32 000  32 000 5 000 

2002 / 03    22 000  22 000 5 000 

2003 / 04    22 000  22 000 5 000 

2004 / 05    22 000  22 000 5 000 

2005 / 06    23 000  24 000 6 000 

2006 / 07    24 000  24 000 6 000 

2007 / 08    22 000  22 000 6 000 

2008 / 09    23 000  22 000 5 000 

2009 / 10    23 000  23 000 5 000 

2010 / 11    24 000  24 000 5 000 

2011 / 12    16 000  14 000 3 000 

2012 / 13    21 000  23 000 7 000 

2013 / 14    23 000  23 000 7 000 

2014 / 15    24 000  24 000 8 000 

2015 / 16    24 000  23 000 7 000 

2016 / 17    26 000  26 000 7 000 

2017 / 18    27 000  27 000 7 000 

2018 / 19    27 000  27 000 7 000 

2019 / 20    27 000  27 000 6 000 

2020 / 21    27 000  27 000 6 000 

2021 / 22    28 000  28 000 6 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
GUATEMALA 
THE REPUBLIC OF GUATEMALA (officially) 

ISO Code:  GT/GTM/320 
Territory:   108 889 km

2
 (42 042 sq. miles) 

Population:  15 515 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Guatemala City (Ciudad De Guatemala) 
National Currency: Quetzal (ISO Code: GTQ/320), GTQ1=100Centavos 
 Notes:  0.5, 1, 10, 20, 50, 100, 500 Quetzal. 
 Coins:  5, 10, 25 Centavos. 
Language:  Spanish is the official language. English is widely spoken in tourist areas and major hotels and restaurants. 
Over 21 Indian dialects are also spoken. 
Electricity:  110V 60c AC. There are some regional variations. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Holy Wednesday (afternoon only), Maundy Thursday 
and Good Friday, May 01 – Labor Day, May 10 – Mothers’ Day, June 30 – Army Day, August 15 – Assumption (Guatemala City only), 
September 15 – Independence Day, October 20 – Revolution Day, November 01 – All Saints Day, December 24 – Christmas Eve 
(afternoon only), December 25 – Christmas Day, December 31 – New Year’s Eve (afternoon only). 
Web-site:  http://www.guatemala.gob.gt 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CAMARA DE COMERCIO DE GUATEMALA 
10A Calle 3-80, Zona 1, 
01001 Guatemala City CA, GUATEMALA 
Tel.: +502-22324545, 22535353 
Fax: +502-22209393 
http://www.negociosenguatemala.com 
E-mail: info@camaradecomercio.org.gt 

 
DEPARTAMENTO DE SANIDAD VEGETAL Y CUARENTENA 
AGRICOLA 
Ministerio de Agricultura, Ganaderia y Alimentación 
7A Avenida 3-67, Zona 13, 
Guatemala City, GUATEMALA 

Tel.: +502- 
Fax: +502-2536807 
http:// 
E-mail:  
 
SGS DE GUATEMALA SA 
HEADQUARTERS 
6A Calle 14-08, Zona 13, 
CP 453-A, 
01013 Guatemala City CA, GUATEMALA 
Tel.: +502-23392252 
Fax: +502-23324570 
http://www.gt.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.guatemala@sgs.com



 
 
ГВИНЕЯ 

 
Гвинейская Республика (République de Guinée) расположена в Западной Африке. Официальный язык – Французский. До 
начала XV века современная территория Гвинеи частично входила в раннегосударственное образование Гана, а в середине 
XV века – в государственное образование Мали. В 1770-е в области Фута-Джаллон образовалось раннефеодальное военно-
теократическое государство скотоводов-кочевников Фульбе. В 1880–90-х территория современной Гвинеи была захвачена 
Францией, и в 1895 выделена в отдельную колонию под названием Французская Гвинея, которая была включена в состав 
федерации колоний – Французская Западная Африка. В Октябре 1958 страна обрела независимость, вслед за которой 
последовала ликвидация института вождей, национализация иностранных предприятий и компаний, создание 
сельскохозяйственных кооперативов и прочее. В 1984 к власти пришли военные. Гвинея – аграрная страна с развивающейся 
горнодобывающей промышленностью. Основная отрасль сельского хозяйства – земледелие. Главные экспортные культуры:- 
Ананасы, Бананы, Кофе, Масличная Пальма. 
 
Гвинея является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 25 Октября 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 08 Декабря 1994. 
 

 

Развитие Ситуации В Гвинее По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1990 / 91   1 960 0 1 960 0 440 

1991 / 92   5 010 0 4 570 0 870 

1992 / 93   8 060 0 7 620 0 1 310 

1993 / 94   6 970 0 6 970 0 1 310 

1994 / 95   6 970 0 6 970 0 1 310 

1995 / 96   5 010 0 5 010 0 1 310 

1996 / 97 15 000  6 100 0 6 100 0 1 310 

1997 / 98 25 000 421 8 060 0 8 060 0 1 310 

1998 / 99 33 000 471 8 060 0 8 060 0 1 310 

1999 / 00 27 000 542 8 060 0 9 000 0 1 310 

2000 / 01 21 000 503 8 060 0 11 000 0 1 310 

2001 / 02 30 000 467 15 020 0 13 060 0 3 270 

2002 / 03 27 000 370 11 980 0 11 980 0 3 270 

2003 / 04 14 000 222 8 710 0 9 800 0 2 180 

2004 / 05 14 000 222 3 050 0 3 700 0 1 520 

2005 / 06 14 000 222 3 050 0 3 270 0 1 310 

2006 / 07 13 000 224 3 050 0 3 270 0 1 090 

2007 / 08 13 000 224 3 000  3 000   

2008 / 09 13 000 250 3 000  3 000   

2009 / 10 13 000 262 4 000  3 000   

2010 / 11 13 000 262 4 000  4 000  1 000 

2011 / 12 14 000 276 4 000  4 000  2 000 

2012 / 13 14 000 289 4 000  4 000  2 000 

2013 / 14 13 000 270 4 000  4 000  1 000 

2014 / 15 12 000 272 3 000  4 000  1 000 

2015 / 16 12 000 273 3 000  3 000  1 000 

2016 / 17 12 000 276 3 000  3 000  1 000 

2017 / 18 12 000 245 3 000  3 000  1 000 

2018 / 19 12 000 286 3 000  3 000  2 000 

2019 / 20 12 000 287 4 000  4 000  2 000 

2020 / 21 13 000 287 4 000  4 000  2 000 

2021 / 22 13 000 288 4 000  4 000  2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
GUINEA (GUINEE) 
THE REPUBLIC OF GUINEA (officially) 

ISO Code:  GN/GIN/324 
Territory:   245 857 km

2
 (94 926 sq. miles) 

Population:  12 778 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Conakry 
National Currency: Franc (ISO Code: GNF/324), GNF1=100Centimes 
 Notes:  25, 50, 100, 500, 1000, 5000 Franc. 
 Coins:  1, 5, 10, 25 Franc. 
Language:  French is the official language. Local languages Fula, Malinke and Susu are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), variable 
(March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (May) – Mouloud (Birth Of The Prophet), August 27 – Anniversary Of 
Women’s Revolt, September 28 – Referendum Day, October 02 – Proclamation Of Independence (1958), November 01 – All Saints’ 
Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), November 22 – Day Of 1970 Invasion, December 25 – Christmas Day. 
Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. 
During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business 
patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some 
disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the 
region. 
Web-site:  http://www.guinee.gov.gn 



 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIATION DES PRODUCTEURS DE COTON DE GUINÉE 
(AGA) 
BP , 
Conakry, GUINEA 
Tel.: +224- 
Fax: +224- 
http:// 
E-mail: aga.algadao@yahoo.fr, aga.algodao@yahoo.fr 
 
CHAMBRE DE COMMERCE, D’INDUSTRIE ET D’ARTISANAT 
DE GUINÉE (CCIAG) 
A Cotė De La Pharmacie Ecole – Almamya, 
Kaloum BP 545, 
Conakry, GUINEA 
Tel.: +224-30454216, 30454217, 62352061, 62352063, 62352066 
Fax: +224-30452951, 30468708, 60444743 
http://www.cciag.org 
E-mail: cciaguinee@yahoo.fr, cciag@sotelgui.net.gn 

 
DIVISION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministére de l’Agriculture et des Ressources Animales 
BP , 
Conakry, GUINEA 
Tel.: +224-30441910 
Fax: +224-30422338 
http:// 
E-mail:  
 

FEDERATION DES PRODUCTEURS DE COTON DE LA 
GUINEA (FPCG) 
BP 1442, 
Conakry, GUINEA 
Tel.: +224-30430713 
Fax: +224-30430714 
http:// 
E-mail: cnopguinee@yahoo.fr 

 
MAERSK GUINÉE SA 
Immeuble Fawaz, 
BP 1166, 
Conakry, GUINEA 
Tel.: +224-30455565, 30461466 
Fax: +224-30461582 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: ckysal@maersk.com 

 
SGS GUINÉE CONAKRY SA 
HEADQUARTERS 
Cité Chemin De Fer C/Kaloum, Immeuble Kankan, 
BP 4559, 
Conakry, GUINEA 
Tel.: +224-30454790, 30454791 
Fax: +224-30217627, 30454425 
http://www.sgs.com 
E-mail: conakrysa.gn@sgs.com

 
 
ГОНДУРАС 

 
Гондурас является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 10 Апреля 1994. 
 

 

Развитие Ситуации В Гондурасе По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1951 / 52   0     

1952 / 53   0     

1953 / 54   0     

1954 / 55   0     

1955 / 56   1 000  1 000   

1956 / 57   1 000  1 000   

1957 / 58   3 000  1 000   

1958 / 59   4 000  4 000   

1959 / 60   1 000  1 000   

1960 / 61   1 000  1 000   

1961 / 62 4 000  4 000  3 000   

1962 / 63 6 000 807 5 000  4 000   

1963 / 64 9 000 758 7 000  6 000   

1964 / 65 14 000 791 11 000 1 000 10 000   

1965 / 66 18 000 598 11 000 1 000 10 000   

1966 / 67 14 000 692 10 000 1 000 9 000  1 000 

1967 / 68 11 000 730 8 000 1 000 7 000  1 000 

1968 / 69 10 000 753 8 000 1 000 4 000  3 000 

1969 / 70 4 000 807 3 000 2 000 3 000  1 000 

1970 / 71 3 000 605 2 000 2 000 1 000 1 000 1 000 

1971 / 72 4 000 592 2 000 2 000 1 000  1 000 

1972 / 73 7 000 598 4 000 2 000 3 000  1 000 

1973 / 74 9 000 585 5 000 2 000 3 000 2 000 3 000 

1974 / 75 8 000 642 5 000 2 000 3 000 1 000 3 000 

1975 / 76 5 000 674 3 000 2 000 5 000 3 000 1 000 

1976 / 77 10 000 680 7 000 2 000 5 000 1 000 2 000 

1977 / 78 18 000 629 11 000 2 000 11 000  1 000 

1978 / 79 13 000 556 7 000 2 000 7 000 2 000 1 000 

1979 / 80 13 000 693 9 000 1 000 8 000 1 000 2 000 

1980 / 81 9 000 837 7 000 1 000 7 000 2 000 2 000 

1981 / 82 8 000 806 6 000 2 000 4 000 1 000 4 000 

1982 / 83 4 000 679 3 000 2 000 4 000 1 000 2 000 

1983 / 84 5 000 1,015 5 000 2 000 4 000 1 000 2 000 



1984 / 85 8 000 812 6 000 2 000 4 000 1 000 3 000 

1985 / 86 7 000 613 4 000 2 000 3 000 0 3 000 

1986 / 87 4 000 892 4 000 2 000 2 000 0 3 000 

1987 / 88 4 000 710 3 000 2 000 3 000 1 000 1 000 

1988 / 89 4 000 708 3 000 2 000 1 000 1 000 1 000 

1989 / 90 2 000 687 1 000 2 000 1 000 1 000 1 000 

1990 / 91 3 000 462 1 000 2 000 0 2 000 1 000 

1991 / 92 1 000 670 1 000 2 000 1 000 2 000 1 000 

1992 / 93 0 626 0 1 000 0 1 000 1 000 

1993 / 94    1 000  0 0 

1994 / 95    1 000  2 000 1 000 

1995 / 96 0 843 0 1 000  1 000 0 

1996 / 97 1 000 676 1 000 1 000 2 000 2 000 0 

1997 / 98 1 000 455 0 2 000 2 000 3 000 0 

1998 / 99 0 313 0 2 000 2 000 4 000 1 000 

1999 / 00 0 313 0 3 000  3 000 1 000 

2000 / 01 0 313 0 3 000  3 000  

2001 / 02 0 313 0 3 000  3 000 1 000 

2002 / 03  313  3 000  3 000 1 000 

2003 / 04 0 313 0 4 000  3 000 1 000 

2004 / 05 0 313 0 3 000  3 000 1 000 

2005 / 06 0 313 0 4 000   1 000 

2006 / 07 0 313 0 7 000   2 000 

2007 / 08 0 316 0 7 000   2 000 

2008 / 09 0 316 0 4 000   1 000 

2009 / 10 0 316 0 1 000   0 

2010 / 11 0 316 0 0    

2011 / 12 0 316 0    0 

2012 / 13 0 316 0    0 

2013 / 14 0 319 0    0 

2014 / 15 0 319 0 0  0 0 

2015 / 16 0 319 0    0 

2016 / 17 0 318 0    0 

2017 / 18 0 318 0 0   0 

2018 / 19 140 318 40 0   230 

2019 / 20 100 318 30 0   270 

2020 / 21 100 318 30 0  0 0 

2021 / 22 100 320 30 0  0 330 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
HONDURAS 
THE REPUBLIC OF HONDURAS (officially) 

ISO Code:  HN/HND/340 
Territory:   112 088 km

2
 (43 277 sq. miles) 

Population:  8 136 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Tegucigalpa 
National Currency: Lempira (ISO Code: HNL/340), HNL1=100Centavos 
 Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 500 Lempira. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Centavos. 
Language:  Spanish is the official language. English is widely spoken by the West Indian settlers in the north and on the 
Bay Islands off the Caribbean coast. 
Electricity:  110V 60c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Maundy Thursday, Good Friday and Easter Monday, 
April 14 – Day Of The Americas, May 01 – Labor Day, September 15 – Independence Day, October 03 – Morazan Day, October 12 – 
Columbus Day, October 21 – Armed Forces Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.gob.hn 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY OF 
TEGUCIGALPA 
Bulevar De Centroamerica, 
Apartado Postal 3444, 
Tegucigalpa, HONDURAS 
Tel.: +504-22328110 
Fax: +504-22320159 
http://www.ccit.hn 
E-mail: camara@ccit.hn 

 
DEPARTAMENTO DE SANIDAD VEGETAL 
Programa de Produccion y Proteccion Vegetal 
Ministerio de Recursos Naturales 
Boulevard Centro America, 

Tegucigalpa, DC, HONDURAS 
Tel.: +504-22320645, 22327828 
Fax: +504-22312462 
http:// 
E-mail:  

 
SECRETARIA DE AGRICULTURA Y GANADERIA 
Colonia Loma Linda, Avenida La FAO, Bulevar Centroamerica, 
Tegucigalpa, DC, HONDURAS 
Tel.: +504-22357595, 22398394 
Fax: +504-22358446 
http://www.sag.gob.hn 
E-mail: infoagro@infoagro.hn

 
 
ДОМИНИКАНСКАЯ РЕСПУБЛИКА 

 



Доминиканская Республика является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 09 Марта 1995, а Генерального 
Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 19 Мая 1950. 
 

 

Развитие Ситуации В Доминиканской Республике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1953 / 54    1 000    

1954 / 55    1 000    

1955 / 56    1 000    

1956 / 57        

1957 / 58        

1958 / 59        

1959 / 60        

1960 / 61        

1961 / 62        

1962 / 63        

1963 / 64        

1964 / 65 8 000 81 1 000     

1965 / 66 4 000 108 0     

1966 / 67 2 000 108 0     

1967 / 68 2 000 215 0     

1968 / 69 2 000 323 1 000     

1969 / 70 2 000 323 1 000     

1970 / 71 1 000 653 1 000     

1971 / 72 1 000 653 1 000     

1972 / 73 1 000 653 1 000     

1973 / 74 1 000 653 1 000     

1974 / 75 1 000 871 1 000 1 000    

1975 / 76 2 000 762 2 000 1 000    

1976 / 77 2 000 650 1 000 1 000    

1977 / 78 2 000 650 1 000 1 000    

1978 / 79 2 000 542 1 000 1 000    

1979 / 80 2 000 542 1 000 1 000    

1980 / 81 2 000 544 1 000 1 000   0 

1981 / 82 2 000 544 1 000 1 000   0 

1982 / 83 2 000 544 1 000 1 000  0 0 

1983 / 84 2 000 726 1 000 1 000  0 1 000 

1984 / 85 1 000 670 1 000 1 000   1 000 

1985 / 86 1 000 837 1 000 1 000   1 000 

1986 / 87 1 000 1 231 2 000 1 000 0  1 000 

1987 / 88 2 000 792 2 000 2 000 0  1 000 

1988 / 89 3 000 751 2 000 1 000 1 000  1 000 

1989 / 90 3 000 667 2 000 2 000 1 000  0 

1990 / 91 3 000 1 000 3 000 2 000 0 0 1 000 

1991 / 92 7 000 286 2 000 2 000 0 0 1 000 

1992 / 93 4 000 250 1 000 2 000 1 000 1 000 1 000 

1993 / 94 4 000 250 1 000 2 000 0 1 000 1 000 

1994 / 95 4 000 250 1 000 2 000  1 000 1 000 

1995 / 96 4 000 250 1 000 2 000  1 000 1 000 

1996 / 97    2 000  2 000 1 000 

1997 / 98    2 000  2 000 1 000 

1998 / 99    2 000  2 000 1 000 

1999 / 00    2 000  2 000 1 000 

2000 / 01    2 000  2 000  

2001 / 02    2 000  2 000  

2002 / 03    2 000  2 000  

2003 / 04    2 000  2 000  

2004 / 05    2 000  2 000  

2005 / 06    2 000  2 000 1 000 

2006 / 07    1 000  1 000 0 

2007 / 08    1 000  1 000 0 

2008 / 09    1 000  1 000 0 

2009 / 10    1 000  1 000 0 

2010 / 11    1 000  1 000 0 

2011 / 12    1 000  1 000 0 

2012 / 13    1 000  1 000 0 

2013 / 14    1 000  1 000 0 

2014 / 15    1 000  1 000 0 

2015 / 16    1 000  1 000 0 

2016 / 17    1 000  1 000 0 

2017 / 18    1 000  1 000 0 

2018 / 19    1 000  1 000 0 

2019 / 20    1 000  1 000 0 

2020 / 21    1 000  1 000 460 

2021 / 22    1 000  1 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 



THE DOMINICAN REPUBLIC (LA REPÚBLICA DOMINICANA) 
THE DOMINICAN REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  DO/DOM/214 
Territory:   48 442 km

2
 (18 704 sq. miles) 

Population:  10 596 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Santo Domingo 
National Currency: Peso (ISO Code: DOP/214), DOP1=100Centavos 
 Notes:  1, 5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000 Pesos. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Centavos. 1 Peso. 
Language:  Spanish is the official language. Some English and French are spoken. 
Electricity:  110V 60c AC. American-type 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Epiphany, January 21 – Our Lady Of Altagracia, January 26 – 
Duarte’s Birthday, February 27 – Independence Day (1844), variable (March/April) – Good Friday, May 01 – Labor Day, variable 
(May/June) – Corpus Christi, August 04 – Foundation Day Of Santo Domingo, August 16 – Restoration Day, September 24 – Our Lady 
Of Las Mercedes, November 06 – Constitution Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.dominicanrepubliconline.net, www.presidencia.gob.do 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CAMARA DE COMERCIO Y PRODUCCION DE SANTO 
DOMINGO 
Arz. Nouel 206, 
Apartado Postal 815, 
Santo Domingo, DOMINICAN REPUBLIC 
Tel.: +1-809-6822688, 6827206 
Fax: +1-809-6852228 
http://www.ccpsd.org.do 
E-mail: camara.sto.dgo@codetel.net.do 

 
DEPARTAMENTO DE SANIDAD VEGETAL 
Secretaria de Estado de Agricultura 
Centro de los Heros, 
Apartado Postal 1973, 

Santo Domingo, DOMINICAN REPUBLIC 
Tel.: +1-809-5327941 
Fax: +1-809-5353894 
http:// 
E-mail:  
 
JOHANSEN & CO C. POR A. 
Luis F. Thomen 409, 
Apartado Postal 85, 
Santo Domingo, DOMINICAN REPUBLIC 
Tel.: +1-809-5658070 
Fax: +1-809-5672722 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
ЗАМБИЯ 

 
Весной 2004-го местная компания CHIPATA COTTON COMPANY установила новый джин (стоимостью 20 миллионов Долларов 
США и производственной мощностью до 20 000 тонн хлопкового волокна в сезон) и стала оказывать поддержку 
приблизительно 20 000 Замбийским мелким фермерам-хлопкоробам, тем самым увеличив число своих поставщиков с 2 500 
почти в десять раз. Основную массу получаемого хлопкового волокна компания предполагала поставлять совместному 
Замбийско-Китайскому текстильному предприятию ZAMBIA CHINA MULUNGUSHI TEXTILES, а излишки вывозить на экспорт. 
 
Замбия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 10 Февраля 1982. 
 

 

Развитие Ситуации В Замбии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1964 / 65 2 000 269 1 000  1 000   

1965 / 66 3 000 307 1 000  1 000   

1966 / 67 2 000 269 1 000  1 000   

1967 / 68 5 000 290 2 000  1 000  1 000 

1968 / 69 5 000 414 2 000  1 000  1 000 

1969 / 70 7 000 285 2 000 0 2 000  1 000 

1970 / 71 13 000 293 4 000 1 000 3 000  2 000 

1971 / 72 12 000 233 3 000 1 000 1 000  2 000 

1972 / 73 8 000 205 2 000 2 000 0  2 000 

1973 / 74 11 000 83 1 000 2 000 0  1 000 

1974 / 75 8 000 108 1 000 2 000   1 000 

1975 / 76 6 000 202 1 000 2 000  1 000 1 000 

1976 / 77 11 000 269 3 000 3 000  1 000 2 000 

1977 / 78 21 000 135 3 000 3 000   2 000 

1978 / 79 21 000 257 5 000 3 000   4 000 

1979 / 80 39 000 220 9 000 3 000 3 000  6 000 

1980 / 81 38 000 159 6 000 5 000 3 000  4 000 

1981 / 82 25 000 188 5 000 5 000 2 000  2 000 

1982 / 83 34 000 337 12 000 7 000 1 000  6 000 

1983 / 84 56 000 283 16 000 7 000 7 000  8 000 

1984 / 85 55 000 199 11 000 7 000 11 000  1 000 

1985 / 86 50 000 239 12 000 7 000 6 000  1 000 

1986 / 87 38 000 190 7 000 7 000 1 000  0 

1987 / 88 78 000 308 24 000 7 000 1 000  16 000 

1988 / 89 91 000 133 12 000 9 000 2 000  17 000 



1989 / 90 64 000 140 9 000 10 000 4 000  13 000 

1990 / 91 92 000 219 20 000 15 000 0  17 000 

1991 / 92 62 000 140 9 000 15 000 1 000 1 000 10 000 

1992 / 93 68 000 169 12 000 12 000 4 000 0 6 000 

1993 / 94 74 000 170 13 000 15 000 1 000 1 000 4 000 

1994 / 95 65 000 262 17 000 15 000  1 000 6 000 

1995 / 96 98 000 204 20 000 15 000 5 000  6 000 

1996 / 97 140 000 250 35 000 12 000 24 000  5 000 

1997 / 98 173 000 243 42 000 12 000 28 000  7 000 

1998 / 99 150 000 240 36 000 12 000 25 000  6 000 

1999 / 00 125 000 240 30 000 15 000 17 000  4 000 

2000 / 01 114 000 281 32 000 17 000 15 000  4 000 

2001 / 02 165 000 279 46 000 13 000 18 000  19 000 

2002 / 03 150 000 313 47 000 14 000 32 000  20 000 

2003 / 04 254 000 271 69 000 12 000 40 000  37 000 

2004 / 05 300 000 270 81 000 15 000 49 000  54 000 

2005 / 06 300 000 267 80 000 12 000 78 000  44 000 

2006 / 07 180 000 194 35 000 10 000 53 000  16 000 

2007 / 08 243 000 185 45 000 5 000 39 000  17 000 

2008 / 09 219 000 201 44 000  45 000  17 000 

2009 / 10 182 000 164 30 000  37 000  25 000 

2010 / 11 262 000 226 59 000 1 000 51 000  32 000 

2011 / 12 300 000 377 113 000 1 000 52 000  92 000 

2012 / 13 155 000 276 43 000 1 000 84 000  49 000 

2013 / 14 125 000 328 41 000 1 000 46 000  43 000 

2014 / 15 127 000 371 47 000 2 000 46 000  42 000 

2015 / 16 114 000 394 45 000 2 000 46 000  40 000 

2016 / 17 120 000 332 40 000 2 000 44 000  34 000 

2017 / 18 126 000 326 41 000 2 000 40 000  34 000 

2018 / 19 140 000 190 27 000 2 000 34 000  30 000 

2019 / 20 137 000 190 26 000 2 000 20 000  35 000 

2020 / 21 136 000 190 26 000 2 000 26 000  33 000 

2021 / 22 140 000 192 27 000 2 000 26 000  32 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ZAMBIA 
THE REPUBLIC OF ZAMBIA (officially) 

ISO Code:  ZM/ZMB/894 
Territory:   752 618 km

2
 (290 587 sq. miles) 

Population:  16 453 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Lusaka 
National Currency: Kwacha (ISO Code: ZMK/894), ZMK1=100Ngwee 
 Notes:  2, 5, 10, 20, 50, 100 Kwacha. 
 Coins:  5, 10, 50 Ngwee. 1 Kwacha. 
Language:  English is the official language. There are over 73 local dialects. The main languages are Bemba, Kaonde, 
Lozi, Luvale, Lunda, Nyanja and Tonga. 
Electricity:  220V 50c AC. United Kingdom-type square 3-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 12 – Youth Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter 
Monday, May 01 – Labor Day, May 24 – African Freedom Day (Anniversary Of The OAU’s Foundation), variable (July) – Heroes’ Day, 
variable (July) – Unity Day, August 06 – Farmers’ Day, October 24 – Independence Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.zambia.gov.zm 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHIPATA COTTON COMPANY 
Airport Road, 
PO Box 510088, 
Chipata, ZAMBIA 
Tel.: +260-216-223335, 223336, 223707 
Fax: +260-216-223707 
http:// 
E-mail: ccc@zamtel.zm 

 
COTTON ASSOCIATION OF ZAMBIA (CAZ) 
Plot No. 4297, Buyantashi Road, ZamSeed Premises, Industrial Area, 
PO Box 32282, 
Lusaka, ZAMBIA 
Tel.: +260-211-241819 
Fax: +260-211-241841 
https://www.cotton.org.zm 
E-mail: caz@cotton.org.zm 
 
MINISTRY OF AGRICULTURE 
Mulungushi House, Independence Avenue, 
PO Box 50595, 
Lusaka, ZAMBIA 
Tel.: +260-211-253933 

Fax: +260-211-250305 
https://www.agriculture.gov.zm 
E-mail: info@agriculture.gov.zm, pcd@maff.gov.zm 
 
PHYTOSANITARY SERVICE 
Ministry of Agriculture, Food and Fisheries 
Mount Makulu Central Research Station 
Private Bag 7, 
Chilanga, ZAMBIA 
Tel.: +260-211-278655 
Fax: +260-211-228257 
http:// 
E-mail:  
 
SGS ZAMBIA LTD 
Chibuluma Mine Business Park, 2

nd
 Shaft Area, 

PO Box 260396, 
Kalulushi, ZAMBIA 
Tel.: +260-212-749660, 749661 
Fax: +260-212-749660 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 



ZAMBIA CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
PO Box 30844, 
Lusaka, ZAMBIA 
Tel.: +260-211-252483, 253020 
Fax: +260-211-252483, 253020 
http://www.zambiachamber.org 
E-mail: secretariat@zacci.co.zm 

 
ZAMBIA COTTON GINNERS ASSOCIATION 
Plot No. 397A, Makeni, 
PO Box 30178, 
Lusaka, ZAMBIA 
Tel.: +260-211-286414, 287104 
 +260-977-272365 

Fax: +260-211-286365, 287138 
http://www.zcga.org.zm 
E-mail: info@zcga.org.zm 

 
ZAMBIA NATIONAL FARMERS UNION (ZNFU) 
Farmers Village, Tiyende Pamodzi Road, Showgrounds, 
PO Box 30395, 
Lusaka, ZAMBIA 
Tel.: +260-211-252649, 254431, 255769, 257958 
 +260-977-722686 
Fax: +260-211-252648 
http://www.znfu.org.zm 
E-mail: znfu@zamnet.zm

 
 
ЗИМБАБВЕ 

 
Исследования и развитие хлопковой отрасли осуществлялось в Зимбабве самим государством через Маркетинговый Совет по 
Хлопку (THE COTTON MARKETING BOARD). Часть налогов, взимаемых с хлопкоробов, хлопкоочистительных компаний и 
других организаций, направлялась на эти цели. В 1994 в Зимбабве была осуществлена реформа хлопковой отрасли 
посредством преобразования Маркетингового Совета по Хлопку в полностью принадлежащую государству частную компанию 
– Хлопковую Компанию Зимбабве Эл.ти.ди. (THE COTTON COMPANY OF ZIMBABWE LTD). Это позволило другим 
бизнесменам интегрироваться в национальный хлопковый рынок, и в результате к концу 1990-х в Зимбабве появились ещё 
две крупные хлопковые частные компании:- Каргил (CARGILL) и Котпро (COTPRO). Кроме того, в последний квартал 1997 
акции Хлопковой Компании Зимбабве Эл.ти.ди. были предложены для продажи; государство оставило за собой лишь 25% 
акций компании. Акции были раскуплены персоналом самой компании, хлопкоробами, инвестиционными организациями и 
прочими лицами. Следует также отметить, что доля компании во внутреннем рынке хлопка по-прежнему оставалась самой 
высокой и составляла на тот момент порядка 70%. 
 
Зимбабве является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 05 Марта 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 11 Июля 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Зимбабве По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61    4 000  2 000  

1961 / 62   1 000 5 000  1 000  

1962 / 63   1 000 5 000  3 000  

1963 / 64   2 000 5 000  3 000 1 000 

1964 / 65 14 000 415 6 000 5 000  1 000 2 000 

1965 / 66 20 000 439 9 000 7 000 3 000 1 000 2 000 

1966 / 67 23 000 557 13 000 5 000 5 000  4 000 

1967 / 68 50 000 437 22 000 7 000 9 000  11 000 

1968 / 69 88 000 575 51 000 7 000 15 000  39 000 

1969 / 70 79 000 408 32 000 8 000 32 000  30 000 

1970 / 71 85 000 571 49 000 8 000 32 000  39 000 

1971 / 72 101 000 590 60 000 9 000 38 000  52 000 

1972 / 73 108 000 466 51 000 11 000 54 000  37 000 

1973 / 74 166 000 346 57 000 13 000 38 000  43 000 

1974 / 75 151 000 383 58 000 11 000 46 000 2 000 43 000 

1975 / 76 102 000 459 47 000 13 000 35 000  41 000 

1976 / 77 125 000 410 51 000 15 000 40 000  37 000 

1977 / 78 140 000 433 60 000 11 000 38 000  49 000 

1978 / 79 104 000 548 57 000 14 000 41 000  51 000 

1979 / 80 127 000 513 65 000 11 000 57 000  47 000 

1980 / 81 125 000 493 62 000 10 000 55 000  60 000 

1981 / 82 112 000 497 56 000 13 000 55 000  48 000 

1982 / 83 138 000 435 60 000 12 000 51 000  45 000 

1983 / 84 190 000 481 91 000 23 000 52 000  61 000 

1984 / 85 231 000 447 103 000 25 000 60 000  79 000 

1985 / 86 192 000 462 89 000 25 000 79 000  77 000 

1986 / 87 243 000 356 87 000 30 000 61 000  79 000 

1987 / 88 272 000 427 116 000 31 000 53 000  109 000 

1988 / 89 248 000 371 92 000 38 000 82 000  84 000 

1989 / 90 228 000 293 67 000 39 000 63 000  52 000 

1990 / 91 273 000 262 72 000 37 000 38 000  47 000 

1991 / 92 235 000 88 21 000 34 000 29 000 11 000 16 000 

1992 / 93 246 000 304 75 000 32 000 5 000 21 000 75 000 

1993 / 94 230 000 261 60 000 42 000 39 000  55 000 

1994 / 95 194 000 194 38 000 28 000 28 000 0 25 000 

1995 / 96 264 000 394 104 000 14 000 29 000 0 86 000 

1996 / 97 313 000 322 101 000 22 000 89 000 1 000 77 000 

1997 / 98 286 000 368 105 000 31 000 83 000 3 000 71 000 

1998 / 99 330 000 349 115 000 25 000 89 000 2 000 74 000 



1999 / 00 369 000 374 138 000 19 000 121 000 2 000 74 000 

2000 / 01 389 000 347 135 000 20 000 118 000 2 000 74 000 

2001 / 02 363 000 221 80 000 20 000 67 000 1 000 69 000 

2002 / 03 327 000 315 103 000 27 000 70 000  75 000 

2003 / 04 330 000 395 130 000 28 000 78 000  100 000 

2004 / 05 320 000 253 81 000 26 000 93 000  62 000 

2005 / 06 320 000 331 106 000 22 000 79 000  67 000 

2006 / 07 400 000 260 104 000 22 000 79 000  70 000 

2007 / 08 308 000 299 92 000 15 000 82 000  65 000 

2008 / 09 325 000 265 86 000 11 000 76 000  64 000 

2009 / 10 350 000 330 116 000 12 000 90 000  78 000 

2010 / 11 390 000 263 103 000 10 000 100 000  71 000 

2011 / 12 450 000 320 144 000 9 000 134 000  72 000 

2012 / 13 295 000 199 59 000 5 000 85 000  41 000 

2013 / 14 255 000 219 56 000 4 000 59 000  34 000 

2014 / 15 230 000 187 43 000 4 000 49 000  25 000 

2015 / 16 101 000 114 12 000 3 000 27 000  7 000 

2016 / 17 155 000 271 42 000 3 000 24 000  22 000 

2017 / 18 202 000 203 41 000 3 000 35 000  25 000 

2018 / 19 197 000 228 45 000 3 000 39 000  28 000 

2019 / 20 174 000 230 40 000 3 000 28 000  34 000 

2020 / 21 240 000 230 55 000 3 000 52 000  34 000 

2021 / 22 247 000 232 57 000 3 000 54 000  35 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ZIMBABWE 
THE REPUBLIC OF ZIMBABWE (officially) 

ISO Code:  ZW/ZWE/716 
Territory:   390 757 km

2
 (150 872 sq. miles) 

Population:  15 764 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Harare 
National Currency: Dollar (ISO Code: ZWD/716), ZWD1=100Cents 
 Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 500 Dollars. 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50 Cents. 1 Dollar. 
Language:  English is the official language. Shona and Sindebele (Ndebele) languages are also widely spoken. 
Electricity:  220/230V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 02 – New Year’s Holiday, variable (March/April) – Good Friday and 
Easter Monday, April 18 – Independence Day, May 01 – Workers’ Day, May 25 – Africa Day, August 11 – Heroes’ Day, August 12 – 
Defence Forces Day, December 22 – Unity Day, December 25 – Christmas Day, December 26 – Family Day. 
Web-site:  http://www.gta.gov.zw, www.zimfa.gov.zw 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

THE COTTON COMPANY OF ZIMBABWE LTD 
1 Lytton Road, Workington, 
PO Box 2697, 
Harare, ZIMBABWE 
Tel.: +263-4-707785, 726902, 739071-9, 749458, 771981 
Fax: +263-4-708573, 753854 
http://www.cotton.co.zw, www.cottco.co.zw 
E-mail: traders@cottco.co.zw, technical@cotton.co.zw 

 
COTTON GINNERS ASSOCIATION OF ZIMBABWE 
26 Nuffield Road, Workington, 
Harare, ZIMBABWE 
Tel.: +263-4- 

+263-774171088 
Fax: +263-4- 
http://www.cga.co.zw 
E-mail: cga@cga.co.zw 
 
MINISTRY OF LANDS, AGRICULTURE, WATER AND RURAL 
RESETTLEMENT 
2

nd
 Floor, Ngungunyana Building, Borrowdale Road, 

Harare, ZIMBABWE 
Tel.: +263-4-797390, 797400 
Fax: +263-4-797400 
http://www.moa.gov.zw 
E-mail: info@moa.gov.zw, moa@moa.gov.zw 
 
PLANT PROTECTION RESEARCH INSTITUTE 
Ministry of Lands, Agriculture, Water and Rural Resettlement 
PO Box 8100, Causeway, 
Harare, ZIMBABWE 
Tel.: +263-4-704531 

Fax: +263-4- 
http:// 
E-mail:  
 
SGS ZIMBABWE (PRIVATE) LTD 
Craig Wilson, c/o RESERVE BANK OF ZIMBABWE 
80 Samora Machel Avenue, 
Harare, ZIMBABWE 
Tel.: +263-4-700300 
Fax: +263-4- 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
ZIMBABWE CLOTHING MANUFACTURERS ASSOCIATION 
(ZCMA) 
Woodholme Road, 
Harare, ZIMBABWE 
Tel.: +263-4- 
 +263-772198550, 8644123696 
Fax: +263-4-754376 
http://www.zcma.co.zw 
E-mail:  
 
ZIMBABWE NATIONAL CHAMBERS OF COMMERCE 
ZNCC Business House, 42 Harare Street, 
PO Box 1934, 
Harare, ZIMBABWE 
Tel.: +263-4-749335, 749737, 749816 
Fax: +263-4-750375 
http://www.zncc.co.zw 
E-mail: info@zncchq.co.zw 

 



ZIMBABWE TEXTILE MANUFACTURERS ASSOCIATION 
(ZITMA) 
c/o CONFEDERATION OF ZIMBABWE INDUSTRIES 
28A Woodholme Road, Emerald Hill, 
Harare, ZIMBABWE 

Tel.: +263-9-60642 
 +263-8677-123696 
Fax: +263-9-60814 
http://www.zitma.org.zw 
E-mail: zitmasecretary@gmail.com, rdera@zitma.org.zw 

 
 
ИНДОНЕЗИЯ 

 
Республика Индонезия – государство, расположенное в Юго-Восточной Азии на островах Малайского архипелага и западной 
части острова Новая Гвинея. Территория страны состоит порядка из трёх тысяч островов, крупнейшими из которых являются 
Калимантан (Kalimantan), Сулавеси (Sulawesi или Celebes), Суматра (Sumatra) и Ява (Java). За такое количество островов 
Индонезию называют иногда ещё страной тысяч островов. 
 
Первые государственные образования на территории современной Индонезии стали формироваться во II–V веках. В X–XI 
веках почти вся территория острова Ява была объединена под властью Княжества Матарам. В XIII–XV веках Яванское 
феодальное Княжество Маджапахит распространило свою власть почти на всю территорию современной Индонезии. Однако, 
в XVI веке территорию островов начали оккупировать сначала Португальцы, а затем Голландцы. В результате, к середине 
XVIII века Нидерланды установили своё господство практически над всей Явой, а в XIX – начале XX века завершили 
колонизацию территории Индонезии. Местные жители не раз организовывали восстания против колонизаторов:- в 1825–30, 
1840, 1888 (на Яве), 1893 (на Суматре) и другие, но Голландцы каждый раз подавливали их. В начале XX столетия в колонии 
стало зарождаться серьёзное организованное национально-освободительное движение. Сформированная в 1920 
Коммунистическая Партия, в 1926–27 на Яве и Суматре не раз организовывала крупные антиколониальные восстания. В 1927 
была сформирована ещё одна крупная партия – Национальная Партия Индонезии, которая также поставила перед собой цель 
стать независимым государством. В 1942, во время Второй Мировой Войны, территория современной Индонезии была 
оккупирована Японией. К концу Второй Мировой Войны среди местного населения наметился новый подъём национально-
освободительного движения. В результате, 17 Августа 1945 была провозглашена независимость Индонезии. Тогда же, Ахмед 
Сукарно (Achmad Sukarno), Председатель и один из основателей Национальной Партии Индонезии, стал Президентом 
страны. Однако Нидерланды, чьей колонией длительное время являлась Индонезия, не согласились с новым положением дел 
и совместно со своими союзниками из Великобритании в Сентябре 1945 развязали интервенцию против нового молодого 
государства. Некоторые страны обратились в Организацию Объединённых Наций о признании независимости и поддержке 
Индонезии, первой из таких стран в Январе 1946 оказался бывший Союз Советских Социалистических Республик (СССР). В 
1949 Нидерланды были вынуждены признать независимость Индонезии. В Августе 1950 страна была объявлена унитарной 
республикой. Национализации подверглись многие иностранные банки, предприятия и плантации. В 1962 находившаяся по 
соседству с Индонезией Новая Гвинея также решила освободиться из-под колониального гнёта Нидерландов. И там не 
обошлось без сражений. На помощь местным жителям пришла Индонезия. Однако силы были неравные, и Президент 
Сукарно обратился к политическому руководству Советского Союза с просьбой оказать военную помощь. В Августе 1962 
СССР направил в этот район четыре подводные лодки, а чуть позже и боевые корабли, капитанам которых был отдан приказ 
топить все суда под любым флагом. Слава Богу, у политического руководства СССР превозобладал разум, и действия 
шовинистически настроенного генералитета не привели к началу Третьей Мировой Войны. 30 Сентября 1965 группа офицеров 
Индонезийской армии организовала заговор в защиту Президента, социалиста Ахмеда Сукарно, которому якобы угрожал 
государственный переворот, готовившийся генералитетом. Сторонники президента убили нескольких генералов. 
Командующим войсками стратегического резерва сухопутных сил был в то время Генерал-Майор Мухаммед Сухарто 
(Mohammed Suharto). Он нанёс ответный удар, и подчинённые ему войска подавили, начавшийся было, мятеж. Как и многие 
диктаторы XX столетия, Сухарто обвинил во всём местных коммунистов как самую баламутную часть общества. В течение 
последующих нескольких лет армия под руководством этого генерала целенаправленно и методично уничтожала коммунистов 
и их сторонников. В ходе этих зачисток погибло приблизительно 2 миллиона человек. Репрессии стали ослабевать лишь к 
концу 1960-х. В начале Марта 1966 Генерал Сухарто убедил Президента Сукарно наделить его чрезвычайными полномочиями 
с тем, чтобы восстановить в стране ‘закон и порядок’. В результате реальным главой государства 11 Марта 1966 стал Сухарто. 
Спустя год президент, пытавшийся строить в Индонезии подобие социализма под лозунгами ‘направляемой демократии’ 
(Guided Democracy), был уже фактически отстранён от власти. Формально Генерал Сухарто стал Президентом Индонезии в 
1968. Ему досталась страна-банкрот, в которой из-за полного развала экономики люди умирали с голоду. Взяв курс на вывод 
страны из такого состояния, новый президент за несколько лет смог добиться сначала стабильности, а затем и 
экономического роста. На своём новом посту он успешно переизбирался шесть раз. При этом высокопоставленные чины 
Индонезийской армии стали центром политической инициативы и аппаратом действовавшей власти. Военные действительно 
могли официально заниматься политикой, заседая в парламенте и в местных органах власти. Роль посредника между армией 
и обществом стала играть местная партия власти Секбер Голкар (Sekber Golkar) или, как её ещё называли, партия 
функциональных групп, подконтрольная Мухаммеду Сухарто. Оставаясь ярым антикоммунистом, президент Индонезии делал 
всё возможное по искоренению любых ростков левых настроений в обществе. Партийная система в это время сузилась с 10 
до 3 партий, которые в своих программах также придерживались генеральной линии самого Сухарто. Ручная оппозиция и 
абсолютный контроль армии над обществом стали далеко не единственными элементами так называемого ‘нового порядка’, 
провозглашённого генералом Сухарто. Единственным общественным институтом в Индонезии, который не удалось ему 
подмять под себя, осталась религия. Более 80% населения страны исповедуют ислам. 
 
Идея превращения отсталой Индонезии в страну с развитой экономикой стала для Сухарто почти религиозной заповедью. 
Основной упор он сделал на привлечении молодых специалистов и он не ошибся в выборе. Организаторами ‘экономического 
чуда’ в стране действительно стала, так называемая, ‘мафия из Беркли’ – группа Индонезийских экономистов, учившихся в 
Калифорнийском университете в Беркли, США. Эти люди сделали упор на привлечении иностранных инвестиций и займов 
Всемирного Банка и Международного Валютного Фонда. Государство, при этом, активно развивало сельское хозяйство, 
ирригацию, транспортную систему, связь и другие высокотехнологичные отрасли экономики. Индонезии удалось в 
сравнительно короткий срок перестроить структуру ВВП в сторону увеличения удельного веса обрабатывающей 
промышленности и снижения удельного веса добывающей. Итоги оказались просто впечатляющими. С 1966 по 1997 ВВП рос 
из года в год в среднем на 7%. По оценкам Всемирного Банка на момент вступления Сухарто в должность Президента, 60% 
Индонезийцев (приблизительно 70 миллионов человек) жили в абсолютной нищете. К 1990-м эта цифра сократилась до 11%. 
За время правления Президента Сухарто, страна, являвшаяся крупнейшим импортёром риса, за счёт развития сельского 



хозяйства превратилась в экспортёра. По своим экономическим показателям Индонезия превратилась в одного из лидеров 
Юго-Восточной Азии, а сам Сухарто – в политика мирового масштаба. Индонезия вновь вошла в состав ООН (выходила из 
состава в 1965), наладила отношения с соседними государствами и стала одним из основателей АСЕАН. Правда в 1975 
Индонезия развязала войну с Восточным Тимором после ухода из него Португальцев. К Декабрю практически вся территория 
этой страны была оккупирована Индонезийскими войсками. В 1976 Индонезия объявила её собственной территорией в 
качестве Провинции Тимор. 
 
Пока в стране росли экономика и уровень жизни, большинство Индонезийцев закрывало глаза на репрессии и разгул 
коррупции в стране. Разразившийся в 1997–98 Азиатский экономический кризис стал серьёзным испытанием для экономики 
Индонезии. Власти не смогли предотвратить спада в экономике; росли инфляция и безработица, Индонезийская Рупия 
стремительно обесценивалась. Международные финансовые структуры ужесточили условия предоставления Индонезии 
новых займов. Президент Сухарто был вынужден пойти на сокращение расходов на социальные программы. В Марте 1998 
Сухарто в очередной раз выдвинул свою кандидатуру на пост Президента страны. Опираясь на вооружённые силы, он в 
очередной раз обещал, что сможет своей твёрдой рукой вывести страну из кризиса. Но неспособность президента справиться 
с последствиями кризиса, а также разгул коррупции и всесилие военных довели общество до организации массовых 
антиправительственных протестов, впоследствии переросших в массовые беспорядки. Да и партия власти Голкар также не 
смогла больше сплачивать население Индонезии вокруг действовавшего президента. В результате 21 Мая 1998 Сухарто, 
потеряв поддержку армии и партии власти, заявил о своём уходе в отставку. В очередных выборах Президента, состоявшихся 
в Октябре 1999, он уже не принимал участия. После отставки Сухарто уединился в своём семейном поместье в центре 
Индонезийской столицы и почти не появлялся на публике. Тень Сухарто нависала над властями и экономикой страны ещё 
восемь лет. Несмотря на то, что в эти годы он не занимал никаких официальных должностей, его влияние в госструктурах 
сохранялось, поскольку в них оставалось множество чиновников, воспитанных под началом Сухарто, а весь более-менее 
значимый бизнес продолжал оставаться в руках его семьи и друзей. Журнал Forbes оценивал состояние семьи Сухарто в 16 
миллиардов Долларов США. Супруга Сухарто получила прозвище ‘мадам десять процентов’ за сумму комиссионных, 
получавшихся за лоббирование ею сделок. Не остались в накладе и их дети. Один из его сыновей в годы президентства отца 
возглавлял холдинг, объединявший 90 компаний с интересами в сферах от кораблестроения до продажи презервативов. 
Другой сын контролировал нефтяную компанию, а одна из дочерей – сбор налогов за использование автомобилистами 
скоростных автомагистралей. В целом же, три его сына и три дочери входили в руководство 25 инвестиционных фондов и 
холдингов, действовавших практически во свех секторах экономики Индонезии. Родственными и дружественными узами с 
семьёй Сухарто были связаны руководители ‘независимых’ крупных национальных компаний. Практически во всех филиалах и 
дочерних компаниях иностранных компаний, действовавших в Индонезии, на должностях консультантов работали родные и 
близкие бывшего президента. Контроль родственниками и приближёнными был во всём, начиная от экспорта нефти и 
заканчивая перевозкой паломников в Мекку. Фактически, семья Сухарто распоряжалась экономикой страны как своей 
вотчиной. Коррупция и ‘откаты’ стали массовым явлением; это при том, что сам Сухарто вёл себя подчёркнуто скромно. Он 
демонстративно отказался от дворцов в столице и за городом, и жил в обычном для Индонезийца среднего достатка доме. 
Тем не менее, организация TRANSPARENCY INTERNATIONAL присвоила Сухарто титул самого коррумпированного политика 
в мире. Начиная с 2000, в отношении Сухарто было возбуждено несколько уголовных дел по обвинению в коррупции и 
незаконном присвоении десятков миллиардов Долларов. Однако до суда ни одно из них не дошло, так как состояние здоровья 
бывшего президента не позволяло ему присутствовать на разбирательствах. Последнее уголовное дело против него было 
закрыто по этой же причине в 2006. В 2007 Всемирный Банк заявил о том, что за годы своего правления Сухарто присвоил 
себе от 15 до 35 миллиардов Долларов. В Июле 2007 против Сухарто был подан гражданский иск с требованием вернуть 
казне более одного миллиарда Долларов, якобы украденных из бюджета страны. А в Декабре того же года в Джакарте 
заявили о начале процесса против Сухарто по делу о нарушении прав человека в Индонезии. Бывший лидер Индонезии умер 
27 Января 2008, оставив противоречивый след в истории страны. Десятилетия его правления запомнились подъёмом 
национальной экономики, разгулом коррупции и физическим уничтожением инакомыслящих. 
 
Индонезия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 24 Февраля 1950. 
 

 

Развитие Ситуации В Индонезии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   1 000     

1925 / 26   1 000     

1926 / 27   1 000  1 000   

1927 / 28   1 000  1 000   

1928 / 29   1 000  1 000   

1929 / 30   1 000  1 000   

1930 / 31   1 000  1 000   

1931 / 32   1 000  1 000   

1932 / 33   1 000  1 000   

1933 / 34   1 000  1 000   

1934 / 35   1 000  1 000   

1935 / 36   2 000 1 000 2 000   

1936 / 37   1 000 1 000 1 000   

1937 / 38   2 000 1 000 2 000   

1938 / 39   2 000  1 000   

1939 / 40   2 000 1 000 1 000   

1940 / 41   3 000 0 1 000   

1941 / 42   2 000 0 0   

1942 / 43   2 000 0 1 000   

1943 / 44   2 000 0 1 000   

1944 / 45   2 000 0    

1945 / 46   0 0  1 000  

1946 / 47   0 0    



1947 / 48   0 1 000  0  

1948 / 49   0 1 000  1 000  

1949 / 50   0 2 000  2 000  

1950 / 51   0 3 000  3 000  

1951 / 52   1 000 4 000  3 000  

1952 / 53   1 000 5 000  5 000  

1953 / 54   0 6 000  5 000  

1954 / 55   0 6 000  6 000  

1955 / 56   0 7 000  7 000  

1956 / 57   0 8 000  9 000  

1957 / 58   1 000 8 000  7 000  

1958 / 59   0 8 000  6 000  

1959 / 60   0 10 000  13 000  

1960 / 61    10 000  7 000  

1961 / 62    10 000  8 000  

1962 / 63    12 000  10 000  

1963 / 64    10 000  8 000 1 000 

1964 / 65 12 000 90 1 000 11 000  11 000 2 000 

1965 / 66 12 000 90 1 000 13 000  12 000 2 000 

1966 / 67 12 000 90 1 000 22 000  35 000 16 000 

1967 / 68 12 000 90 1 000 22 000  16 000 12 000 

1968 / 69 12 000 90 1 000 27 000  27 000 13 000 

1969 / 70 10 000 65 1 000 38 000  157 000 19 000 

1970 / 71 11 000 103 1 000 43 000  36 000 12 000 

1971 / 72 11 000 103 1 000 51 000  61 000 22 000 

1972 / 73 14 000 154 2 000 48 000  61 000 37 000 

1973 / 74 18 000 183 3 000 54 000  54 000 40 000 

1974 / 75 19 000 149 3 000 56 000  32 000 17 000 

1975 / 76 7 000 190 1 000 68 000  75 000 25 000 

1976 / 77 4 000 214 1 000 69 000  63 000 19 000 

1977 / 78 2 000 402 1 000 80 000  87 000 26 000 

1978 / 79 2 000 268 1 000 87 000  87 000 27 000 

1979 / 80 4 000 238 1 000 98 000  103 000 34 000 

1980 / 81 6 000 538 3 000 104 000  106 000 17 000 

1981 / 82 24 000 206 5 000 111 000  106 000 17 000 

1982 / 83 31 000 210 7 000 121 000  114 000 17 000 

1983 / 84 36 000 163 6 000 133 000  121 000 10 000 

1984 / 85 30 000 221 7 000 136 000  127 000 8 000 

1985 / 86 45 000 141 6 000 163 000  153 000 4 000 

1986 / 87 17 000 179 3 000 180 000  203 000 49 000 

1987 / 88 17 000 179 3 000 198 000  192 000 46 000 

1988 / 89 7 000 443 3 000 250 000  242 000 41 000 

1989 / 90 18 000 179 3 000 290 000  281 000 35 000 

1990 / 91 18 000 179 3 000 336 000  324 000 28 000 

1991 / 92 19 000 162 3 000 391 000  408 000 48 000 

1992 / 93 19 000 162 3 000 431 000  433 000 53 000 

1993 / 94 20 000 162 3 000 445 000  444 000 56 000 

1994 / 95 20 000 167 3 000 471 000  452 000 60 000 

1995 / 96 21 000 174 4 000 475 000  466 000 76 000 

1996 / 97 21 000 181 4 000 475 000  467 000 72 000 

1997 / 98 21 000 181 4 000 438 000 14 000 419 000 42 000 

1998 / 99 21 000 143 3 000 470 000  507 000 82 000 

1999 / 00 21 000 143 3 000 480 000  450 000 55 000 

2000 / 01 22 000 318 7 000 530 000  570 000 102 000 

2001 / 02 8 000 497 4 000 510 000  460 000 56 000 

2002 / 03 9 000 534 5 000 500 000  550 000 111 000 

2003 / 04 10 000 534 5 000 450 000  415 000 81 000 

2004 / 05 12 000 534 6 000 470 000  502 000 120 000 

2005 / 06 12 000 534 6 000 470 000  426 000 82 000 

2006 / 07 10 000 700 7 000 480 000 4 000 490 000 95 000 

2007 / 08 10 000 700 7 000 550 000 4 000 564 000 111 000 

2008 / 09 9 000 700 6 000 475 000 4 000 479 000 117 000 

2009 / 10 9 000 704 6 000 513 000 4 000 517 000 123 000 

2010 / 11 9 000 707 6 000 503 000 4 000 471 000 93 000 

2011 / 12 9 000 711 6 000 540 000 4 000 540 000 95 000 

2012 / 13 10 000 653 7 000 672 000 1 000 686 000 114 000 

2013 / 14 9 000 600 5 000 683 000 1 000 651 000 86 000 

2014 / 15 9 000 603 5 000 711 000 1 000 728 000 107 000 

2015 / 16 8 000 603 5 000 654 000 3 000 640 000 95 000 

2016 / 17 7 000 615 4 000 752 000 2 000 738 000 85 000 

2017 / 18 6 000 615 4 000 778 000 2 000 762 000 70 000 

2018 / 19 6 000 618 3 000 700 000  685 000 59 000 

2019 / 20 5 000 621 3 000 549 000 1 000 547 000 95 000 

2020 / 21 5 000 621 3 000 467 000 1 000 465 000 95 000 

2021 / 22 4 000 621 3 000 476 000 1 000 474 000 95 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
INDONESIA 
THE REPUBLIC OF INDONESIA (officially) 

ISO Code:  ID/IDN/360 



Territory:   1 948 732 km
2
 (752 410 sq. miles) 

Population:  259 281 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Jakarta 
National Currency: Rupiah (ISO Code: IDR/360) IDR1=100Sen 
 Notes:  100, 500, 1000, 5000, 10000, 20000, 50000, 100000 Rupiah. 
 Coins:  5, 10, 25, 50, 100, 500, 1000 Rupiah. 
Language:  Bahasa Indonesian is the official language. It is similar to Malay and written in the Roman alphabet. There 
are over 250 recognised languages by as many distinct ethnic groups. English is the most widely used for business and tourism, and 
many people in the more remote areas have a basic command of English. The older generation still speak Dutch as a second 
language. 
Electricity:  220V 50c AC, but 110v 50c AC in some rural areas. European-type 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (January) – Jambi, variable (February, 3 days) – Chinese New Year, 
variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), variable (March) – Muharram (Islamic New Year), variable (March/April) – 
Good Friday and Easter Monday, variable (May) – Mouloud (Birth Of The Prophet), variable (May) – Waisak Day (Buddha’s Birthday), 
variable (May) – Ascension Day, variable (May) – Ramayana Ballet (in Yogyakarta) and Borobudur Festival (in East Java), variable 
(August) – Kraton Festival (in Java), August 17 – Anniversary Of Proclamation Of Independence (1945), variable (September) – 
Ascension Of The Prophet, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), variable (November) – Galungan Festival (in Bali), 
December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates 
given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast 
at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on 
smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything from two to ten 
days, depending on the region. Buddhist festivals are also timed according to phases of the moon and variations may occur. 
Web-site:  http://www.indonesia.go.id 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AGENCY FOR AGRICULTURAL QUARANTINE 
Ministry of Agriculture 
Jalan Harsono RM. No. 3E Building, 5

th
 Floor, Pasar Minggu, 

Jakarta 12550, INDONESIA 
Tel.: +62-21-7805641 (+ Ext. 1508), 7816482 
Fax: +62-21-7816481, 7816482, 7816483 
http://www.karantina.deptan.go.id, www.deptan.go.id/karantina/english/plant.htm 
E-mail: caqsps@indo.net.id, pusatkt@indo.net.id 
 
ASOSIASI PERTEKSTILAN INDONESIA (API) 
(Indonesia Textile Association) 
Graha Surveyor Indonesia, 16

th
 Floor, Jl. Gatot Subroto No. Kav. 56, 

Jakarta 12950, INDONESIA 
Tel.: +62-21-5272171 
Fax: +62-21- 
http://www.indonesiatextile.id 
E-mail: sekretariat@bpnapi.org 
 
CARGO CONTROL INDONESIA LTD 
Jayakarta Plaza, Lt 4, No. DB-9, Jalan Labu 1, 
Jakarta-Barat 11180, INDONESIA 
Tel.: +62-21-6490435 
Fax: +62-21-6390987 
http://www.carcon.com 
E-mail:  

 
INDONESIAN CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
(Kamar Dagang Dan Industri) 
Menara KADIN Indonesia, 24

th
 Floor, Jl. H.R. Rasuna Said Blok X-5 Kav. 2-3, 

Jakarta 12950, INDONESIA 
Tel.: +62-21-5274503 
Fax: +62-21-5274505 
http://www.bsd-kadin.org 
E-mail: info@bsd-kadin.org 

 
MAERSK LINE LTD 
Wisma Metropolitan I, 6

th
 Floor, Jalan Jendral Sudirman Kav 29, 

PO Box 4053, 
Jakarta 12920, INDONESIA 

Tel.: +62-21-5256565 
Fax: +62-21-5712233 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  
 
MINISTRY OF AGRICULTURE REPUBLIC INDONESIA 
(Kementerian Pertanian RI) 
Jalan Harsono RM. No. 3, Ragunan, 
Jakarta 12550, INDONESIA 
Tel.: +62-21-7806131 
Fax: +62-21-7804166 
http://www.pertanian.go.id 
E-mail: humas-ip@pertanian.go.id 
 
MONSANTO INDONESIA 
Wisma Pondok Indah 2, 6

th
 Floor, Jl. Sultan Iskandar Muda Kav. V-TA, 

Pondok Indah, Jakarta 12310, INDONESIA 
Tel.: +62-21-29976400 
Fax: +62-21-75922928 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
PORT OF JAKARTA 
(Cabang Tanjung Priok) 
Jalan Raya Pelabuhan Nomor 9, Tanjung Priok, 
Jakarta Utara 14310, INDONESIA 
Tel.: +62-21-4367305 
Fax: +62-21-4372933 
http://www.priokport.co.id 
E-mail: priok@inaport2.co.id 
 
PT SGS INDONESIA 
HEADQUARTERS 
World Trade Center, 14

th
 Floor, Jalan Jenderal Sudirman, Kav. 29-31, 

Jakarta 12920, INDONESIA 
Tel.: +62-21-5211211 
Fax: +62-21-5211222, 5264536 
http://www.id.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.indonesia@sgs.com

 
 
КАМЕРУН 

 
Камерун является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 13 Декабря 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 03 Мая 1963. 
 



 

Развитие Ситуации В Камеруне По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1951 / 52   1 000  1 000   

1952 / 53   1 000  1 000   

1953 / 54   2 000  2 000   

1954 / 55   5 000  3 000   

1955 / 56   5 000  5 000   

1956 / 57   6 000  6 000   

1957 / 58   8 000  5 000   

1958 / 59   8 000  7 000   

1959 / 60   8 000  7 000   

1960 / 61   10 000  9 000  4 000 

1961 / 62 64 000 188 12 000  8 000  8 000 

1962 / 63 68 000 209 14 000  15 000  8 000 

1963 / 64 73 000 224 16 000  15 000  7 000 

1964 / 65 79 000 204 16 000  16 000  7 000 

1965 / 66 92 000 230 21 000  21 000  8 000 

1966 / 67 98 000 213 21 000  17 000  11 000 

1967 / 68 98 000 187 18 000 1 000 17 000  12 000 

1968 / 69 101 000 250 25 000 1 000 23 000  13 000 

1969 / 70 108 000 314 34 000 2 000 22 000  24 000 

1970 / 71 102 000 139 14 000 2 000 26 000  10 000 

1971 / 72 99 000 160 16 000 2 000 15 000  8 000 

1972 / 73 88 000 191 17 000 3 000 12 000  9 000 

1973 / 74 61 000 170 10 000 4 000 12 000  3 000 

1974 / 75 65 000 234 15 000 5 000 9 000  4 000 

1975 / 76 73 000 261 19 000 4 000 16 000  3 000 

1976 / 77 60 000 303 18 000 5 000 13 000  5 000 

1977 / 78 48 000 317 15 000 5 000 11 000  6 000 

1978 / 79 47 000 495 23 000 5 000 15 000  11 000 

1979 / 80 57 000 544 31 000 5 000 25 000  13 000 

1980 / 81 65 000 494 32 000 5 000 26 000  15 000 

1981 / 82 63 000 486 31 000 5 000 26 000  16 000 

1982 / 83 55 000 523 29 000 7 000 22 000  18 000 

1983 / 84 71 000 519 37 000 7 000 31 000  18 000 

1984 / 85 73 000 522 38 000 8 000 24 000  26 000 

1985 / 86 89 000 510 45 000 7 000 39 000  26 000 

1986 / 87 94 000 513 48 000 6 000 42 000  14 000 

1987 / 88 95 000 475 45 000 6 000 39 000  25 000 

1988 / 89 112 000 614 69 000 5 000 65 000  28 000 

1989 / 90 89 000 482 43 000 4 000 39 000  8 000 

1990 / 91 94 000 496 47 000 3 000 44 000  17 000 

1991 / 92 90 000 524 47 000 4 000 44 000  17 000 

1992 / 93 99 000 534 53 000 4 000 50 000  11 000 

1993 / 94 103 000 503 52 000 4 000 49 000  7 000 

1994 / 95 141 000 445 63 000 5 000 57 000  6 000 

1995 / 96 159 000 495 79 000 6 000 72 000  11 000 

1996 / 97 191 000 472 90 000 7 000 77 000  17 000 

1997 / 98 172 000 451 78 000 8 000 63 000  24 000 

1998 / 99 173 000 458 79 000 8 000 71 000  24 000 

1999 / 00 172 000 460 79 000 6 000 65 000  32 000 

2000 / 01 199 000 478 95 000 5 000 84 000  38 000 

2001 / 02 211 000 488 103 000 4 000 90 000  46 000 

2002 / 03 181 000 525 95 000 4 000 79 000  58 000 

2003 / 04 208 000 480 100 000 3 000 126 000  30 000 

2004 / 05 215 000 578 124 000 3 000 74 000  78 000 

2005 / 06 214 000 405 86 000 3 000 113 000  48 000 

2006 / 07 202 000 382 77 000 3 000 90 000  33 000 

2007 / 08 111 000 411 46 000 2 000 56 000  19 000 

2008 / 09 147 000 408 60 000 2 000 48 000  29 000 

2009 / 10 97 000 505 49 000 2 000 57 000  19 000 

2010 / 11 142 000 479 68 000 2 000 68 000  17 000 

2011 / 12 149 000 523 78 000 2 000 69 000  24 000 

2012 / 13 194 000 567 110 000 2 000 82 000  51 000 

2013 / 14 208 000 438 91 000 2 000 101 000  39 000 

2014 / 15 227 000 535 121 000 2 000 89 000  69 000 

2015 / 16 222 000 482 107 000 2 000 110 000  64 000 

2016 / 17 224 000 488 109 000 2 000 113 000  58 000 

2017 / 18 183 000 586 107 000 2 000 103 000  60 000 

2018 / 19 250 000 530 132 000 2 000 125 000  66 000 

2019 / 20 250 000 560 140 000 2 000 115 000  89 000 

2020 / 21 250 000 560 140 000 2 000 164 000  63 000 

2021 / 22 253 000 616 156 000 2 000 147 000  70 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
CAMEROON 
THE REPUBLIC OF CAMEROON (officially) 



ISO Code:  CM/CMR/120 
Territory:   475 440 km

2
 (183 568 sq. miles) 

Population:  23 637 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Yaounde (constitutional), Douala (economic) 
National Currency: Franc De La Communaute Financiaire Africaine (CFA Franc) (ISO Code: XAF/950) XAF1=100Centimes 
 Notes:   500, 1000, 2000, 5000, 10000 Francs. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 25, 50, 100, 500 Francs. 
Language:  English and French are the official languages. French is the more commonly spoken. Spanish is spoken in 
some urban centers. There are also 240 local African languages. 
Electricity:  220V 50c AC. Round 2-pin plugs are in use. Bayonet light-fittings are used. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 11 – Youth Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter 
Monday, May 01 – Labor Day, May 20 – Proclamation Of The United Republic Day (1972), May 21 – Sheep Festival, August 15 – 
Assumption, variable (November) – Djoulde Soumae (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed 
according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of 
Ramadan that precedes Djoulde Soumae (Eid Al-Fitr), Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns 
may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some 
disruption may continue into Djoulde Soumae itself. Djoulde Soumae may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.spm.gov.cm 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE 
BP 36, 
Yaounde, CAMEROON 
Tel.: +237-2224776 
Fax: +237-222155 
http:// 
E-mail:  

 
CHAMBRE DE COMMERCE, D’INDUSTRIE, DES MINES ET DE 
L’ARTISNAT DU CAMEROUN 
Rue De Chambre De Commerce, 
BP 4011, 
Douala, CAMEROON 
Tel.: +237-33426787, 33429881 
Fax: +237-33425596 
http://www.ccima.net 
E-mail: cride-g77@camnet.cm 
 
MINISTÈRE DE L’AGRICULTURE ET DU DÉVELOPPEMENT 
RURAL (MINADER) 
Town Center, 
BP 1060, 
Yaounde, CAMEROON 
Tel.: +237-222226462, 222229702, 222232655 
Fax: +237-2239748 
http://www.minader.cm 
E-mail:  
 
ORGANISATION DES PRODUCTEURS DE COTON DU 
CAMEROUN – GROUPEMENT D’INTÉRÊT ÉCONOMIQUE 
(OPCC–GIE – Cameroonian Cotton Producers Organization – 
Economic Interest Group) 

BP 1371, 
Garoua, CAMEROON 
Tel.: +237-9680391 
Fax: +237- 
http:// 
E-mail: opcc-gie@yahoo.fr, opcc.gie@sodecoton.cm 

 
SGS CAMEROUN SA 
1084 Boulevard Du General Leclerc, 
BP 13144, 
Douala, CAMEROON 
Tel.: +237-33421028, 33421057 
Fax: +237-33430944 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.douala.lo@sgs.com 

 
SODECOTON 
BP 302, 
Garoua, CAMEROON 
Tel.: +237-9833881 
Fax: +237-9948846 
http://www.sodecoton.cm 
E-mail: sodecoton@sodecoton.cm 

 
SOUS – DIRECTION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministère de l’Agriculture et du Développement Rural 
BP 2082, 
Yaounde, CAMEROON 
Tel.: +237-222316770, 222316771 
Fax: +237-225091 
http://www.minader.cm 
E-mail: nyingcha@yahoo.com, nyingsheyc@gmail.com 

 
 
КЕНИЯ 

 
В 2006 Правительство Кении с целью возрождения отрасли хлопководства, постоянно страдавшей от воздействия насекомых 
вредителей, разрешило фермерам опробовать выращивание генетически модифицированного БТ Хлопчатника (BT Cotton). 
Главным Насекомым Вредителем в этот момент на сельскохозяйственных полях страны был Курстаки (Kurstaki) из Семейства 
жующих (chewing Insects или Lepidoteran). Целью пробного использования была необходимость оценки воздействия БТ гена в 
генетически модифицированном Хлопчатнике на жующих Насекомых Вредителей, распространённых в Кении, а также риска 
перекрёстного воздействия генетически модифицированного на обычные Селекционные Сорта Хлопчатника. Всё это было 
предпринято с тем, чтобы, главным образом, оценить экономические преимущества дальнейшего применения Хлопчатника с 
внедрённым в него БТ геном. 
 
Кения является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 05 Февраля 1964. 
 

 

Развитие Ситуации В Кении По Сезонам 
 



Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1932 / 33   1 000     

1933 / 34   1 000     

1934 / 35   2 000     

1935 / 36   3 000     

1936 / 37   4 000     

1937 / 38   3 000     

1938 / 39   2 000  2 000   

1939 / 40   2 000  3 000   

1940 / 41   1 000  2 000   

1941 / 42   2 000  2 000   

1942 / 43   1 000  2 000   

1943 / 44   1 000  1 000   

1944 / 45   1 000  1 000   

1945 / 46 24 000 36 1 000  0   

1946 / 47 30 000 29 1 000  1 000   

1947 / 48 14 000 61 1 000  1 000   

1948 / 49 18 000 86 2 000  2 000   

1949 / 50 20 000 54 1 000  1 000   

1950 / 51 23 000 102 2 000  2 000   

1951 / 52 28 000 103 3 000  2 000   

1952 / 53 23 000 77 2 000  3 000   

1953 / 54 24 000 117 3 000  2 000   

1954 / 55 36 000 67 2 000  3 000   

1955 / 56 40 000 76 3 000  3 000   

1956 / 57 33 000 46 2 000  2 000   

1957 / 58 35 000 50 2 000  2 000   

1958 / 59 46 000 71 3 000  3 000   

1959 / 60 37 000 95 3 000  3 000   

1960 / 61 38 000 74 3 000  3 000   

1961 / 62 51 000 34 2 000  2 000   

1962 / 63 49 000 34 2 000  2 000   

1963 / 64 47 000 60 3 000  2 000  2 000 

1964 / 65 66 000 48 3 000  3 000  3 000 

1965 / 66 72 000 59 4 000 0 5 000  2 000 

1966 / 67 71 000 61 4 000 1 000 4 000  2 000 

1967 / 68 71 000 62 4 000 3 000 3 000 2 000 1 000 

1968 / 69 65 000 57 4 000 4 000 1 000 3 000 3 000 

1969 / 70 81 000 63 5 000 5 000 3 000 4 000 3 000 

1970 / 71 77 000 73 6 000 7 000 6 000 7 000 2 000 

1971 / 72 53 000 102 5 000 7 000 5 000 7 000 3 000 

1972 / 73 53 000 106 6 000 7 000 5 000 7 000 4 000 

1973 / 74 53 000 100 5 000 7 000 4 000 5 000 3 000 

1974 / 75 53 000 100 5 000 9 000 4 000 2 000 3 000 

1975 / 76 69 000 85 6 000 10 000 3 000 2 000 3 000 

1976 / 77 79 000 81 6 000 10 000 1 000 5 000 3 000 

1977 / 78 80 000 108 9 000 11 000 2 000 5 000 3 000 

1978 / 79 126 000 91 12 000 11 000 2 000 2 000 4 000 

1979 / 80 90 000 105 9 000 10 000 3 000 1 000 1 000 

1980 / 81 160 000 54 9 000 11 000 1 000 3 000 2 000 

1981 / 82 155 000 51 8 000 10 000 0 3 000 3 000 

1982 / 83 150 000 52 8 000 10 000 1 000 2 000 2 000 

1983 / 84 145 000 66 10 000 9 000  3 000 6 000 

1984 / 85 97 000 134 13 000 11 000 2 000 4 000 10 000 

1985 / 86 68 000 191 13 000 11 000 1 000 3 000 15 000 

1986 / 87 50 000 182 9 000 12 000 1 000 3 000 14 000 

1987 / 88 40 000 143 6 000 12 000  4 000 12 000 

1988 / 89 35 000 165 6 000 12 000 1 000 8 000 12 000 

1989 / 90 37 000 165 6 000 15 000  9 000 12 000 

1990 / 91 35 000 198 7 000 14 000  8 000 14 000 

1991 / 92 35 000 165 6 000 13 000 1 000 8 000 13 000 

1992 / 93 36 000 132 5 000 12 000 5 000 7 000 8 000 

1993 / 94 76 000 99 8 000 11 000 5 000 8 000 8 000 

1994 / 95 65 000 66 4 000 9 000 3 000 5 000 4 000 

1995 / 96 40 000 122 5 000 9 000 2 000 6 000 5 000 

1996 / 97 37 000 112 4 000 10 000  6 000 5 000 

1997 / 98 38 000 110 4 000 13 000  10 000 6 000 

1998 / 99 39 000 116 5 000 13 000  9 000 6 000 

1999 / 00 40 000 115 5 000 13 000  9 000 6 000 

2000 / 01 36 000 99 4 000 11 000  7 000 5 000 

2001 / 02 24 000 198 5 000 11 000  7 000 5 000 

2002 / 03 20 000 198 4 000 12 000  8 000 5 000 

2003 / 04 25 000 165 4 000 12 000  8 000 5 000 

2004 / 05 30 000 123 4 000 11 000  7 000 5 000 

2005 / 06 32 000 198 6 000 11 000  2 000 2 000 

2006 / 07 36 000 205 7 000 10 000 2 000 7 000 4 000 

2007 / 08 36 000 230 8 000 10 000 2 000 8 000 8 000 

2008 / 09 43 000 116 5 000 11 000 1 000 7 000 8 000 

2009 / 10 40 000 123 5 000 11 000  2 000 4 000 



2010 / 11 21 000 190 4 000 8 000  2 000 2 000 

2011 / 12 32 000 156 5 000 7 000  1 000 1 000 

2012 / 13 26 000 179 5 000 7 000  2 000 1 000 

2013 / 14 21 000 189 4 000 7 000  2 000 1 000 

2014 / 15 24 000 183 4 000 5 000  1 000 1 000 

2015 / 16 29 000 181 5 000 5 000 0  1 000 

2016 / 17 29 000 183 5 000 5 000 0 0 1 000 

2017 / 18 21 000 194 4 000 5 000 0 2 000 2 000 

2018 / 19 13 000 149 2 000 4 000 60 3 000 2 000 

2019 / 20 40 000 100 4 000 4 000 0 3 000 5 000 

2020 / 21 40 000 100 4 000 8 000  3 000 4 000 

2021 / 22 42 000 101 4 000 8 000  3 000 3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
KENYA 
THE REPUBLIC OF KENYA (officially) 

ISO Code:  KE/KEN/404 
Territory:   582 646 km

2
 (224 961 sq. miles) 

Population:  46 662 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Nairobi 
National Currency: Shilingi (Shilling) (ISO Code: KES/404), KES1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000 Shilingi. 
 Coins:  1, 5, 10, 20 Shilingi. 
Language:  English is the official language, but Swahili is the national language. There are over 42 ethnic languages 
spoken, including Kikuyu and Luo. 
Electricity:  220/240V 50c AC.  United Kingdom-type round 2-pin or flat 3-pin plugs are in use. Bayonet-type light 
sockets exist in Kenya. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor 
Day, June 01 – Madaraka Day, October 10 – Moi Day, October 20 – Kenyatta Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of 
Ramadan), December 12 – Jamhuri Day (Independence Day (1963)), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Holidays falling on a Sunday are observed the following Monday. Muslim festivals are timed according to local sightings of various 
phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, 
Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during 
the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr may last 
anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.kenya.go.ke, www.statehousekenya.go.ke 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AFRICAN COTTON AND TEXTILE INDUSTRIES FEDERATION 
(ACTIF) 
TRV ParkWest Office Suites, 5

th
 Floor, Suite 5E, 3

rd
 Avenue, Parklands, 

PO Box 1249-00606, Sarit Centre, 
Nairobi, KENYA 
Tel.: +254-20-4212000 
 +254-725038884, 733247052 
Fax: +254-20-4212271 
http://www.actifafrica.com 
E-mail: info@actifafrica.com 

 
COTTON DEVELOPMENT AUTHORITY (CODA) 
West Riverside Lane, Off Riverside Drive, Westlands, 
PO Box 66271-00800, Westlands, 
00606 Nairobi, KENYA 
Tel.: +254-20-2339829, 2339830, 4444155/6 
Fax: +254-20-4444151 
http://www.cottondevelopment.co.ke 
E-mail: info@cottondevelopment.co.ke 
 
KENYA NATIONAL CHAMBER OF COMMERCE AND 
INDUSTRY 
2

nd
 Floor, Ufanisi House, Haile Selassie Avenue, 

PO Box 47024, 
00100 Nairobi, KENYA 
Tel.: +254-20-2211494, 2402833 
Fax: +254-20-318740 
http://www.kenyachamber.or.ke 
E-mail: info@kenyachamber.or.ke 

 
MINISTRY OF AGRICULTURE, LIVESTOCK, FISHERIES AND 
COOPERATIVES 
Kilimo House, Cathedral Road 
PO Box 30028-00100, 
Nairobi, KENYA 

Tel.: +254-20-2718870, 2718879 
Fax: +254-20-2720586 
http://www.kilimo.go.ke 
E-mail: info@kilimo.go.ke 
 
MONSANTO KENYA 
Tuskys Head Office Complex, Mombasa Road, 
PO Box 47686, 
00100 Nairobi, KENYA 
Tel.: +254-20-2060922, 2060944, 3574301-4 
Fax: +254-20-823086 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
PLANT PROTECTION SERVICES BRANCH 
Ministry of Agriculture, Livestock, Fisheries and Cooperatives 
PO Box 14733, 
Nairobi, KENYA 
Tel.: +254-20-442681, 442797 
Fax: +254-20-448680 
http:// 
E-mail:  
 
SGS KENYA LIMITED 
HEADQUARTERS 
Victoria Towers, 2

nd
 Floor, South Wing, Kilimanjaro Avenue Upper Hill, 

PO Box 72118, 
00200 Nairobi, KENYA 
Tel.: +254-20-2733693-9 
Fax: +254-20-2733664 
http://www.sgs.com 
E-mail: enquiries.kenya@sgs.com 
– Abdalla Ndovu Mwidau Street, SGS House, Shimanzi, 
PO Box 90264, 
80100 Mombasa, KENYA 
Tel.: +254-11-2226677-9 



Fax: +254-11-2228703 
http://www.sgs.com 

E-mail: 

 
 
КОЛУМБИЯ 

 
Колумбия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 30 Апреля 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 03 Октября 1981. 
 

 

Развитие Ситуации В Колумбии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   3 000     

1926 / 27   5 000   1 000  

1927 / 28   2 000   2 000  

1928 / 29   2 000     

1929 / 30   2 000     

1930 / 31   2 000     

1931 / 32   3 000   1 000  

1932 / 33   3 000   1 000  

1933 / 34   3 000   2 000  

1934 / 35   3 000   2 000  

1935 / 36   3 000 7 000  4 000  

1936 / 37   5 000 8 000  3 000  

1937 / 38   6 000 9 000  3 000  

1938 / 39   6 000 9 000  4 000  

1939 / 40   7 000 11 000  7 000  

1940 / 41   3 000 11 000  12 000  

1941 / 42   4 000 14 000  19 000  

1942 / 43   5 000 17 000  22 000  

1943 / 44   4 000 19 000  14 000  

1944 / 45   6 000 21 000  17 000  

1945 / 46 51 000 95 5 000 24 000  13 000 8 000 

1946 / 47 51 000 125 6 000 24 000  22 000 13 000 

1947 / 48 36 000 171 6 000 22 000  13 000 10 000 

1948 / 49 28 000 242 7 000 25 000  19 000 10 000 

1949 / 50 37 000 231 8 000 24 000  19 000 13 000 

1950 / 51 44 000 189 8 000 24 000  17 000 15 000 

1951 / 52 44 000 168 7 000 23 000  13 000 13 000 

1952 / 53 60 000 188 11 000 27 000  15 000 12 000 

1953 / 54 72 000 283 20 000 29 000  8 000 12 000 

1954 / 55 86 000 310 27 000 34 000  5 000 10 000 

1955 / 56 66 000 348 23 000 35 000  10 000 9 000 

1956 / 57 67 000 359 24 000 37 000  11 000 5 000 

1957 / 58 66 000 420 28 000 40 000  17 000 10 000 

1958 / 59 95 000 343 33 000 42 000  8 000 9 000 

1959 / 60 151 000 447 67 000 47 000 7 000 0 23 000 

1960 / 61 149 000 449 67 000 51 000 26 000 1 000 13 000 

1961 / 62 166 000 472 78 000 53 000 29 000 1 000 10 000 

1962 / 63 185 000 447 83 000 57 000 23 000 0 13 000 

1963 / 64 164 000 445 73 000 58 000 12 000 5 000 21 000 

1964 / 65 150 000 441 66 000 63 000 11 000 2 000 15 000 

1965 / 66 160 000 407 65 000 63 000 9 000 14 000 22 000 

1966 / 67 167 000 526 88 000 65 000 18 000 1 000 26 000 

1967 / 68 172 000 586 101 000 65 000 33 000 1 000 26 000 

1968 / 69 233 000 596 139 000 67 000 64 000 1 000 34 000 

1969 / 70 282 000 454 128 000 71 000 49 000 1 000 43 000 

1970 / 71 225 000 520 117 000 75 000 44 000 2 000 42 000 

1971 / 72 218 000 587 128 000 78 000 52 000 1 000 40 000 

1972 / 73 278 000 491 137 000 83 000 46 000 1 000 48 000 

1973 / 74 256 000 524 134 000 98 000 34 000 7 000 56 000 

1974 / 75 294 000 516 152 000 75 000 67 000 1 000 46 000 

1975 / 76 252 000 483 121 000 73 000 69 000 1 000 41 000 

1976 / 77 325 000 457 149 000 84 000 69 000 1 000 37 000 

1977 / 78 398 000 349 139 000 81 000 51 000 0 45 000 

1978 / 79 176 000 460 81 000 76 000 31 000 5 000 23 000 

1979 / 80 218 000 574 125 000 76 000 41 000 6 000 37 000 

1980 / 81 211 000 544 115 000 60 000 57 000 2 000 36 000 

1981 / 82 155 000 567 88 000 64 000 25 000 0 35 000 

1982 / 83 56 000 589 33 000 24 000 10 000 0 35 000 

1983 / 84 121 000 631 77 000 52 000 25 000 0 35 000 

1984 / 85 212 000 589 125 000 72 000 53 000 0 35 000 

1985 / 86 183 000 620 113 000 64 000 50 000 1 000 34 000 

1986 / 87 169 000 632 107 000 83 000 37 000 0 21 000 

1987 / 88 234 000 571 134 000 77 000 41 000 0 36 000 

1988 / 89 218 000 554 121 000 88 000 33 000 1 000 37 000 

1989 / 90 193 000 544 105 000 95 000 23 000 3 000 27 000 



1990 / 91 223 000 576 128 000 93 000 39 000 2 000 25 000 

1991 / 92 276 000 574 159 000 98 000 40 000 7 000 51 000 

1992 / 93 125 000 510 64 000 96 000 16 000 21 000 24 000 

1993 / 94 85 000 562 48 000 89 000 3 000 32 000 13 000 

1994 / 95 81 000 621 50 000 81 000 4 000 33 000 11 000 

1995 / 96 112 000 631 71 000 82 000 5 000 26 000 22 000 

1996 / 97 86 000 623 54 000 81 000 2 000 30 000 22 000 

1997 / 98 54 000 666 36 000 76 000 2 000 40 000 21 000 

1998 / 99 64 000 580 37 000 69 000 2 000 40 000 27 000 

1999 / 00 55 000 581 32 000 74 000 1 000 44 000 28 000 

2000 / 01 50 000 668 33 000 87 000 5 000 61 000 31 000 

2001 / 02 44 000 568 25 000 83 000 0 54 000 27 000 

2002 / 03 44 000 678 30 000 92 000  59 000 24 000 

2003 / 04 55 000 807 44 000 100 000  63 000 32 000 

2004 / 05 81 000 783 63 000 95 000 2 000 31 000 28 000 

2005 / 06 59 000 777 46 000 97 000 1 000 54 000 30 000 

2006 / 07 50 000 869 43 000 104 000 1 000 61 000 30 000 

2007 / 08 43 000 898 38 000 82 000 0 44 000 30 000 

2008 / 09 44 000 808 36 000 93 000  57 000 30 000 

2009 / 10 36 000 756 27 000 79 000  52 000 30 000 

2010 / 11 44 000 800 35 000 112 000 0 65 000 18 000 

2011 / 12 29 000 1 135 33 000 59 000 0 22 000 14 000 

2012 / 13 31 000 765 24 000 56 000 0 32 000 13 000 

2013 / 14 32 000 961 31 000 59 000 1 000 34 000 19 000 

2014 / 15 31 000 773 24 000 52 000 2 000 24 000 13 000 

2015 / 16 17 000 739 13 000 48 000 1 000 39 000 16 000 

2016 / 17 8 000 948 8 000 43 000 1 000 26 000 6 000 

2017 / 18 10 000 937 10 000 40 000  28 000 4 000 

2018 / 19 15 000 870 13 000 30 000  18 000 5 000 

2019 / 20 21 000 847 17 000 27 000  14 000 10 000 

2020 / 21 18 000 847 16 000 27 000  11 000 10 000 

2021 / 22 18 000 855 16 000 27 000  11 000 10 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
COLOMBIA 
THE REPUBLIC OF COLOMBIA (officially) 

ISO Code:  CO/COL/170 
Territory:   1 141 748 km

2
 (440 831 sq. miles) 

Population:  48 481 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Santafe De Bogota 
National Currency: Peso (ISO Code: COP/170), COP1=100Centavos 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000, 20000, 50000 Pesos. 
 Coins:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000 Pesos. 
Language:  Castilian Spanish is the official language. Local Indian dialects and some English, French, German and 
Italian are also spoken. 
Electricity:  110/120V 60c AC. American-type 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Epiphany, March 19 – St Joseph’s Day, variable (March/April) – 
Maundy Thursday and Good Friday, May 01 – Labor Day, variable (May) – Ascension Day, variable (May/June) – Corpus Christi, 
variable (June) – Sacred Heart, June 29 – Saint Peter And Saint Paul, July 20 – Independence Day, August 07 – Battle Of Boyaca, 
August 15 – Assumption, October 12 – Columbus Day, November 01 – All Saints’ Day, November 11 – Independence Of Cartagena 
City, December 08 – Immaculate Conception, December 25 – Christmas Day. Holidays which fall on a weekday are normally observed 
on the following Monday. 
Web-site:  http://www.gobiernoenlinea.gov.co, www.colombia.com, www.presidencia.gov.co 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

BOLSA MERCANTIL DE COLOMBIA SA (BMC) 
(Colombian Mercantile Exchange) 
Calle 113, No. 7-21, Piso 15, Torre A, Edificio Teleport Business Park, 
Santafe De Bogotá, DC, COLOMBIA 
Tel.: +57-1-6292529 + Ext. 880, 6292573 
Fax: +57-1-6292657 
http://www.bolsamercantil.com.co 
E-mail: servicioalcliente@bolsamercantil.com.co 

 
CONFEDERACIÓN COLOMBIANA DE CAMARAS DE 
COMERCIO 
Carrera 13, No. 27-47, Oficina 502, 
Apartado Aereo 29750, 
Bogotá, DC, COLOMBIA 
Tel.: +57-1-3467055 
Fax: +57-1-3467026 
http://www.confecamaras.org.co 
E-mail: agonzales@confecamaras.org.co 
 

CONFEDERACIÓN COLOMBIANA DEL ALGODÓN 
(CONALGODÓN) 
Carrera 12, No. 70-18, Piso 1, 
Santafe De Bogotá, COLOMBIA 
Tel.: +57-1-3178081, 3178083 
Fax: +57-1-3178073 
http://www.conalgodon.com 
E-mail: canalgodon@conalgodon.com.co, conalgod@multi.net.co 

 
DISTRIBUIDORA DE ALGODON NACIONAL (DIAGONAL) 
Calle 52, No. 47-42, Edificio Coltejer, Piso 10, Oficina 1001, 
Apartado Aereo 1530, 
Medellin, COLOMBIA 
Tel.: +57-4-2512067, 2519191 
Fax: +57-4-2510154, 2511878 
http:// 
E-mail: pres_diag@epm.net.co, diagonal@epm.net.co 

 
DIVISIYN SANIDAD VEGETAL 
Ministerio de Agricultura, Instituto Colombiano Agropecuario, 



Avenida Calle 26, No. 85B-09, 
Apartado Aereo 7984, 
Santafe De Bogotá, DC, COLOMBIA 
Tel.: +57-1-2324709, 2884800, 3323700 + Ext. 1301 
Fax: +57-1-2854351 
http://www.ica.gov.co/areas/agricola 
E-mail: subgerencia.vegetal@ica.gov.co, contactenos@ica.gov.co 
 
MINISTERIO DE AGRICULTURA Y DESARROLLO RURAL 
Avenida Jiménez, No. 7A-17, Edificio Pedro A López, 
Codigo Postal 111711, 
Santafe De Bogotá, DC, COLOMBIA 
Tel.: +57-1-2543300 
Fax: +57-1- 
https://www.minagricultura.gov.co 
E-mail: atencionalciudadano@minagricultura.gov.co 
 

SGS COLOMBIA SA 
Calle 73, No. 12-02, Oficina 502, 
Apartado Aereo 7205, 
Santafe De Bogotá, DC, COLOMBIA 
Tel.: +57-1-3171199 
Fax: +57-1-3172408, 3172409 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Crespo Avenida 4A, No. 65-60, 
Apartado Aereo 401, 
Cartagena, COLOMBIA 
Tel.: +57-5-6662678 
Fax: +57-5-6661218 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: rodanty@ctgred.net.co 

 
 
КОНГО (ДЕМОКРАТИЧЕСКАЯ РЕСПУБЛИКА) 

 
 

 

Развитие Ситуации В Конго (Демократической Республике) По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   3 000     

1926 / 27   5 000  2 000   

1927 / 28   6 000  5 000   

1928 / 29   7 000  8 000   

1929 / 30   7 000  10 000   

1930 / 31     10 000   

1931 / 32   9 000  13 000   

1932 / 33     12 000   

1933 / 34   17 000  13 000   

1934 / 35     20 000   

1935 / 36   30 000 2 000 24 000   

1936 / 37   37 000 2 000 27 000   

1937 / 38   42 000 2 000 33 000   

1938 / 39   39 000 2 000 43 000   

1939 / 40   45 000 2 000 37 000   

1940 / 41   47 000 2 000 19 000   

1941 / 42   40 000 2 000 27 000   

1942 / 43   44 000 2 000 33 000   

1943 / 44   31 000 3 000 43 000   

1944 / 45   38 000 4 000 31 000   

1945 / 46 294 000 129 38 000 4 000 38 000  42 000 

1946 / 47 307 000 125 38 000 5 000 44 000  32 000 

1947 / 48 300 000 131 39 000 5 000 46 000  20 000 

1948 / 49 300 000 158 47 000 6 000 42 000  19 000 

1949 / 50 310 000 165 51 000 6 000 47 000  18 000 

1950 / 51 330 000 142 47 000 7 000 44 000  13 000 

1951 / 52 357 000 156 56 000 8 000 42 000  19 000 

1952 / 53 363 000 138 50 000 8 000 46 000  14 000 

1953 / 54 367 000 139 51 000 10 000 43 000  12 000 

1954 / 55 355 000 135 48 000 10 000 38 000  11 000 

1955 / 56 349 000 156 54 000 9 000 48 000  8 000 

1956 / 57 338 000 145 49 000 9 000 44 000  3 000 

1957 / 58 355 000 153 54 000 11 000 33 000  14 000 

1958 / 59 350 000 187 65 000 11 000 39 000  28 000 

1959 / 60 342 000 146 50 000 11 000 50 000  17 000 

1960 / 61   27 000 7 000 26 000   

1961 / 62 101 000 140 14 000 9 000 16 000   

1962 / 63 121 000 134 16 000 9 000 9 000   

1963 / 64 121 000 108 13 000 7 000 8 000  1 000 

1964 / 65 81 000 81 7 000 9 000 2 000 7 000 3 000 

1965 / 66 61 000 108 7 000 11 000  8 000 7 000 

1966 / 67 61 000 126 8 000 11 000  2 000 5 000 

1967 / 68 69 000 127 9 000 11 000  5 000 9 000 

1968 / 69 121 000 134 16 000 11 000 3 000 3 000 14 000 

1969 / 70 142 000 123 17 000 11 000 10 000  11 000 

1970 / 71 142 000 138 20 000 11 000 9 000  11 000 

1971 / 72 152 000 136 21 000 14 000 7 000  11 000 

1972 / 73 162 000 148 24 000 15 000 7 000  13 000 

1973 / 74 162 000 114 19 000 14 000 3 000  14 000 

1974 / 75 158 000 103 16 000 17 000 2 000  11 000 



1975 / 76 140 000 62 9 000 15 000   4 000 

1976 / 77 138 000 87 12 000 14 000  4 000 7 000 

1977 / 78 113 000 50 6 000 10 000  2 000 4 000 

1978 / 79 109 000 67 7 000 10 000  2 000 4 000 

1979 / 80 95 000 109 10 000 12 000  3 000 5 000 

1980 / 81 92 000 106 10 000 13 000  2 000 3 000 

1981 / 82 83 000 105 9 000 9 000   3 000 

1982 / 83 76 000 141 11 000 11 000   3 000 

1983 / 84 82 000 103 8 000 9 000   3 000 

1984 / 85 78 000 115 9 000 9 000   1 000 

1985 / 86 62 000 105 7 000 10 000  5 000 3 000 

1986 / 87 49 000 124 6 000 10 000 0 9 000 7 000 

1987 / 88 41 000 119 5 000 10 000  1 000 3 000 

1988 / 89 39 000 118 5 000 10 000  4 000 2 000 

1989 / 90 33 000 132 4 000 10 000  5 000 1 000 

1990 / 91 31 000 136 4 000 9 000  5 000 1 000 

1991 / 92 30 000 137 4 000 9 000  6 000 3 000 

1992 / 93 10 000 310 3 000 8 000  5 000 3 000 

1993 / 94 12 000 297 3 000 8 000  5 000 3 000 

1994 / 95 9 000 271 2 000 8 000 1 000 4 000 2 000 

1995 / 96 8 000 369 3 000 8 000  5 000 2 000 

1996 / 97 9 000 354 3 000 8 000  5 000 2 000 

1997 / 98 10 000 169 2 000 8 000  7 000 2 000 

1998 / 99 10 000 292 3 000 8 000  6 000 2 000 

1999 / 00 10 000 291 3 000 8 000  6 000 2 000 

2000 / 01 10 000 295 3 000 8 000  5 000 2 000 

2001 / 02 10 000 280 3 000 8 000  6 000 2 000 

2002 / 03 11 000 265 3 000 8 000  6 000 2 000 

2003 / 04 11 000 265 3 000 8 000  6 000 2 000 

2004 / 05 11 000 265 3 000 9 000  6 000 2 000 

2005 / 06 10 000 281 3 000 9 000  6 000 2 000 

2006 / 07 1 000 268 0 8 000  8 000 2 000 

2007 / 08    8 000  8 000 2 000 

2008 / 09    8 000  8 000 2 000 

2009 / 10    8 000  8 000 2 000 

2010 / 11    8 000  8 000 2 000 

2011 / 12    8 000  8 000 2 000 

2012 / 13    8 000  8 000 2 000 

2013 / 14    8 000  8 000 2 000 

2014 / 15    8 000  8 000 2 000 

2015 / 16    8 000  8 000 2 000 

2016 / 17    8 000  8 000 2 000 

2017 / 18    7 000  7 000 2 000 

2018 / 19    7 000  7 000 2 000 

2019 / 20    7 000  7 000 2 000 

2020 / 21    7 000  7 000 2 000 

2021 / 22    7 000  7 000 2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
THE DEMOCRATIC REPUBLIC OF THE CONGO 
THE DEMOCRATIC REPUBLIC OF THE CONGO (officially) 

ISO Code:  CD/COD/180 
Territory:   2 344 858 km

2
 (905 355 sq. miles) 

Population:  78 479 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Kinshasa 
National Currency: Franc (ISO Code: CDF/976), CDF1=100Centimes 
 Notes:  1, 5, 10, 20, 50 Centimes. 1, 5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 5000, 10000, 20000 Francs. 
 Coins:   
Language:  French is the official language. Lingala, Swahili, Tshilula and Kikongo are also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 04 – Commemoration Of The Martyrs Of Independence, May 01 – 
Labor Day, June 30 – Independence Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.presidentrdc.cd, www.digitalcongo.net 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE, D’INDUSTRIE ET 
D’AGRICULTURE DU CONGO 
10 Avenue Des Aviateurs, Gombe, 
BP 7247, 
Kinshasa, DEMOCRATIC REPUBLIC OF CONGO 
Tel.: +243-12-22286, 22565, 24623 
Fax: +243-12-22565 
http:// 
E-mail:  

 
DIVISION DE LA DÉFENSE DES VÉGÉTAUX 
Ministere de l’Agriculture et du Developpement Rural 

151 Avenue Batetela, Gombe, 
BP 8722, 
Kinshasa, DEMOCRATIC REPUBLIC OF CONGO 
Tel.: +243-12-33709 
Fax: +243-12- 
http:// 
E-mail:  
 
MINISTERE DE L’AGRICULTURE ET DU DEVELOPPEMENT 
RURAL 
Immeuble Sozacom, 3

rd
 Floor, Boulevard Du 30 Juin, 

BP 8722, 



Kinshasa 1, DEMOCRATIC REPUBLIC OF CONGO 
Tel.: +243-12-31821 
Fax: +243-12- 
http:// 
E-mail:  
 
OFFICE CONGOLAIS DE CONTRÔLE 

98 Avenue Du Port (Enceinte OCC), Kin 1, 
Kinshasa, DEMOCRATIC REPUBLIC OF CONGO 
Tel.: +243-5110577, 98328537 
Fax: +44-870-1347836 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
КОСТА РИКА 

 
Коста Рика является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 24 Ноября 1990. 
 

 

Развитие Ситуации В Коста Рике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1958 / 59     1 000   

1959 / 60        

1960 / 61   1 000 1 000 1 000   

1961 / 62 3 000  1 000 1 000    

1962 / 63 3 000 538 2 000 1 000 1 000   

1963 / 64 3 000 615 2 000 1 000 1 000  1 000 

1964 / 65 5 000 621 3 000 1 000 2 000  1 000 

1965 / 66 6 000 740 5 000 1 000 4 000   

1966 / 67 8 000 461 4 000 1 000 3 000  1 000 

1967 / 68 7 000 665 5 000 1 000 3 000  1 000 

1968 / 69 8 000 403 3 000 1 000 3 000 1 000  

1969 / 70 4 000 377 2 000 1 000 2 000 1 000  

1970 / 71   0 1 000  1 000  

1971 / 72    1 000  1 000  

1972 / 73   0 1 000  1 000  

1973 / 74 1 000 538 0 1 000  1 000  

1974 / 75 1 000 807 1 000 2 000  2 000 1 000 

1975 / 76  538 0 2 000  1 000 1 000 

1976 / 77 3 000 612 2 000 2 000 1 000 1 000 1 000 

1977 / 78 14 000 567 8 000 2 000 7 000 1 000 1 000 

1978 / 79 11 000 258 3 000 2 000 2 000 2 000 2 000 

1979 / 80 7 000 149 1 000 2 000  1 000 2 000 

1980 / 81 2 000 359 1 000 2 000 0 2 000 1 000 

1981 / 82 1 000 807 1 000 2 000  2 000 1 000 

1982 / 83 1 000 897 1 000 2 000  1 000 1 000 

1983 / 84 2 000 673 1 000 2 000  1 000 1 000 

1984 / 85 2 000 920 2 000 2 000  1 000 1 000 

1985 / 86 2 000 920 2 000 2 000  1 000 1 000 

1986 / 87 2 000 733 1 000 2 000  1 000 1 000 

1987 / 88 1 000 900 1 000 2 000  1 000 1 000 

1988 / 89 2 000 398 1 000 3 000  2 000 1 000 

1989 / 90 2 000 581 1 000 3 000  2 000 1 000 

1990 / 91 1 000 581 1 000 3 000  2 000 1 000 

1991 / 92 2 000 581 1 000 3 000  1 000 0 

1992 / 93 0 806 0 2 000  1 000 0 

1993 / 94 0 442 0 1 000  1 000 0 

1994 / 95    1 000  1 000 0 

1995 / 96 0   1 000  1 000 0 

1996 / 97 0   1 000  1 000 0 

1997 / 98 0   1 000  1 000 0 

1998 / 99 0 442 0 1 000  1 000 0 

1999 / 00    0   0 

2000 / 01        

2001 / 02        

2002 / 03        

2003 / 04        

2004 / 05        

2005 / 06        

2006 / 07        

2007 / 08        

2008 / 09        

2009 / 10        

2010 / 11        

2011 / 12        

2012 / 13        

2013 / 14        

2014 / 15        

2015 / 16        

2016 / 17        

2017 / 18        



2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
COSTA RICA 
THE REPUBLIC OF COSTA RICA (officially) 

ISO Code:  CR/CRI/188 
Territory:   51 100 km

2
 (19 730 sq. miles) 

Population:  4 836 000 (January 01, 2016) 
Capital:   San Jose 
National Currency: Colon (ISO Code: CRC/188), CRC1=100Centimos 
 Notes:  1000, 2000, 5000, 10000 Colones. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 500 Colones. 
Language:  Spanish is the official language. English is widely spoken. Some French, German and Italian are also 
spoken. 
Electricity:  110V 60c AC. American-type round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 19 – Feast Of San Jose (St Joseph), variable (March/April) – Maundy 
Thursday and Good Friday, April 11 – Anniversary Of The Battle Of Rivas, May 01 – International Labor Day, variable (May/June) – 
Corpus Christi, July 25 – Guanacaste Annexation Day, August 02 – Virgin Of Los Angeles (Feast Of Patroness Of Costa Rica), August 
15 – Mothers’ Day and Assumption Day, September 15 – Independence Day (1821), October 12 – Christopher Columbus Day, 
December 08 – Immaculate Conception, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.gobiernofacil.go.cr, www.casapres.go.cr, www.visitcostarica.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CÁMARA DE COMERCIO DE COSTA RICA 
(Chamber of Commerce of Costa Rica) 
Del Parqueo Del Centro Comercial El Pueblo, 150 Metros Noroeste, Diagonale A 
Publicidad Garnier, 
Apartado Postal 1114-1000, 
San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22210005 
Fax: +506-22231157, 22337091, 22569680 
http://www.camara-comercio.com 
E-mail: camara@camara-comercio.com 

 
CÁMARA DE INDUSTRIAS DE COSTA RICA 
(Chamber of Industry of Costa Rica) 
Calles 13-15, Avenida 6, 
Apartado Postal 10003-1007, 
San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22025600, 22810006 
Fax: +506-22346163 
http://www.cicr.com 
E-mail: camind@racsa.co.cr 

 
CÁMARA NACIONAL DE AGRICULTURE Y AGROINDUSTRIA 
(National Chamber of Agriculture and Agroindustry) 
300 Metros Sur Y 50 Metros Este De McDonalds Plaza Del Sol, Curridabat, 
Apartado Postal 1671-1000, 
San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22258245, 22801569 
Fax: +506-22800969 
http://www.cnaacr.com 
E-mail: cnaacr@racsa.co.cr 
 
CÁMARA TEXTIL COSTARRICENSE (CATECO) 
(Costa Rican Textile Chamber) 
Apartado Postal 1512-1002, 
San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22202981 
Fax: +506-22201424 
http://www.textilescr.com 
E-mail: cateco@racsa.co.cr 
 
COTTON COUNCIL 
c/o PROCOMER 
Apartado Postal 1278-1007, 
Paseo Colón, San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22898680 
Fax: +506-22895124 

http://www.procomer.com 
E-mail: info@procomer.com 
 
HAPAG LLOYD COSTA RICA SA 
Oficentro La Sabana, Torre 7, Piso 6, 
Apartado Postal 65-1007, 
Centro Colón, San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-25195900, 25195910, 25195940 
Fax: +506-22914631 
http://www.hapag-lloyd.com 
E-mail: christian.matzen@hlag.com 
 
MAERSK LINE COSTA RICA SA 
Diagonal A Multiplaza Escazu, Edificio Meridiano, Piso Siete, 
Apartado Postal 12187-1000, 
San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22089144, 22089244 
Fax: +506-22089200 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: crisal@maersk.com 
 
MINISTERIO DE AGRICULTURA Y GANADERIA 
Sabana Sur, Antigüo Colegio La Salle, 
Apartado Postal 10094-1000, 
San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22315311, 22329420 
Fax: +506-22322103 
http://www.mag.go.cr 
E-mail: sunii@mag.go.cr 
 
SERVICIO FITOSANITARIO DEL ESTADO 
Apartado Postal 70-3006, 
Heredia, COSTA RICA 
Tel.: +506-22606190, 22608300, 22620225 
Fax: +506-22608301 
http://www.protecnet.go.cr 
E-mail: direccion@protecnet.go.cr 
 
SUPERVISIONES DE COSTA RICA LTDA 
300 Mts Sur-Oeste, 100 Sur Y 170 Este Urb. El Jardin, 
Apartado Postal 274-1017, 
La Uruca, San José, COSTA RICA 
Tel.: +506-22314886, 22965371 
Fax: +506-22202022 
http://www.sgs.com 
E-mail: 



 
 
КОТ Д’ИВУАР 

 
Кот Д’Ивуар является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 31 Декабря 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Кот Д’Ивуаре По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61   1 000 2 000  1 000  

1961 / 62   1 000 2 000  1 000  

1962 / 63   2 000 3 000 1 000 1 000  

1963 / 64   2 000 3 000 1 000 2 000 1 000 

1964 / 65 6 000 504 3 000 3 000 0 0 1 000 

1965 / 66 6 000 605 4 000 3 000 2 000 1 000 1 000 

1966 / 67 12 000 835 10 000 3 000 6 000 1 000 2 000 

1967 / 68 24 000 556 13 000 3 000 10 000 0 2 000 

1968 / 69 48 000 353 17 000 3 000 14 000  2 000 

1969 / 70 33 000 400 13 000 3 000 11 000  2 000 

1970 / 71 36 000 325 12 000 4 000 7 000  3 000 

1971 / 72 51 000 384 20 000 4 000 16 000  2 000 

1972 / 73 56 000 378 21 000 4 000 17 000  2 000 

1973 / 74 58 000 397 23 000 8 000 14 000  3 000 

1974 / 75 59 000 407 24 000 9 000 14 000  4 000 

1975 / 76 65 000 401 26 000 12 000 15 000  3 000 

1976 / 77 65 000 475 31 000 14 000 16 000 2 000 6 000 

1977 / 78 88 000 473 41 000 14 000 20 000  14 000 

1978 / 79 107 000 435 47 000 15 000 28 000  18 000 

1979 / 80 123 000 480 59 000 15 000 40 000  21 000 

1980 / 81 126 000 441 56 000 19 000 42 000  21 000 

1981 / 82 125 000 453 56 000 18 000 30 000  29 000 

1982 / 83 128 000 512 66 000 18 000 38 000  39 000 

1983 / 84 136 000 428 58 000 18 000 53 000  26 000 

1984 / 85 146 000 606 88 000 18 000 44 000  27 000 

1985 / 86 153 000 538 82 000 18 000 84 000  8 000 

1986 / 87 159 000 584 93 000 21 000 64 000  16 000 

1987 / 88 180 000 631 114 000 21 000 85 000  24 000 

1988 / 89 213 000 601 128 000 21 000 101 000  31 000 

1989 / 90 201 000 534 107 000 21 000 116 000  7 000 

1990 / 91 199 000 583 116 000 19 000 81 000  22 000 

1991 / 92 190 000 456 87 000 18 000 76 000  15 000 

1992 / 93 224 000 471 106 000 13 000 69 000  35 000 

1993 / 94 219 000 527 116 000 16 000 80 000  52 000 

1994 / 95 242 000 383 93 000 18 000 127 000 2 000 15 000 

1995 / 96 204 000 471 96 000 19 000 76 000 3 000 19 000 

1996 / 97 211 000 542 114 000 21 000 81 000 2 000 33 000 

1997 / 98 244 000 601 147 000 25 000 110 000 0 45 000 

1998 / 99 271 000 577 157 000 20 000 130 000 0 51 000 

1999 / 00 291 000 608 177 000 18 000 160 000 0 51 000 

2000 / 01 248 000 493 123 000 17 000 150 000 1 000 25 000 

2001 / 02 283 000 570 161 000 17 000 109 000 1 000 61 000 

2002 / 03 270 000 637 172 000 6 000 83 000  144 000 

2003 / 04 206 000 382 79 000 5 000 178 000  39 000 

2004 / 05 269 000 520 140 000 10 000 152 000  18 000 

2005 / 06 243 000 479 117 000 10 000 85 000  39 000 

2006 / 07 192 000 331 63 000 6 000 74 000  22 000 

2007 / 08 120 000 438 52 000 5 000 52 000  17 000 

2008 / 09 141 000 376 53 000 5 000 46 000  20 000 

2009 / 10 185 000 440 81 000 5 000 75 000  20 000 

2010 / 11 217 000 350 76 000 0 55 000  41 000 

2011 / 12 255 000 441 112 000 2 000 105 000  46 000 

2012 / 13 346 000 437 151 000 2 000 136 000 0 59 000 

2013 / 14 358 000 485 173 000 2 000 180 000  51 000 

2014 / 15 414 000 473 196 000 2 000 188 000  57 000 

2015 / 16 402 000 333 134 000 2 000 170 000  19 000 

2016 / 17 343 000 408 140 000 2 000 136 000 0 21 000 

2017 / 18 326 000 538 176 000 2 000 138 000  56 000 

2018 / 19 392 000 514 202 000 2 000 195 000  61 000 

2019 / 20 408 000 516 211 000 2 000 140 000  130 000 

2020 / 21 445 000 483 215 000 2 000 246 000  97 000 

2021 / 22 449 000 498 224 000 3 000 261 000  57 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
CÔTE D’IVOIRE 
THE REPUBLIC OF COTE D’IVOIRE (officially) 

ISO Code:  CI/CIV/384 
Territory:   320 763 km

2
 (123 847 sq. miles) 



Population:  22 968 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Yamoussoukro (administrative and political capital since 1983), Abidjan (former capital) 
National Currency: Franc CFA (West African Franc) (ISO Code: XOF/952) XOF1=100Centimes 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000 Francs CFA. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 250 Francs. 200, 500 FCFA (Francs CFA). 
Language:  French is the official language. Agni, Attie, Baoule, Betie, Dioula (the market language), Senoufo and 
Yacouba are also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), variable 
(March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (May) – Ascension Day, variable (May/June) – Whit 
Monday, variable (May) – Mouloud (Birth Of The Prophet), August 07 – Independence Day, August 15 – Assumption, November 01 – 
All Saints’ Day, November 15 – The Peace Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 07 – Felix 
Houphouet-Boigny Remembrance Day, December 25 – Christmas Day. Holidays that fall on a Sunday are often observed on the 
following day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are 
approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and 
normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking 
and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, 
depending on the region. 
Web-site:  http://www.gouv.ci 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIATION DES PRODUCTEURS DE COTON DE COTE 
D’IVOIRE (APROCOT–CI – Cote D’Ivoire Association of Cotton 
Growers) 
II Plateaux, Rue Des Jardins, Villa n° 1595, 
16 Boite Postale 1350, 
Abidjan 16, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-22409775 
 +225-36850711 
Fax: +225-22409777 
http://www.lcci.ci 
E-mail: apricot.ci@africaonline.co.ci, signok@lcci.ci, aprosigk@aviso.ci 

 
ASSOCIATION INTERPROFESSIONNELLE DE LA FILIÈRE 
COTON (INTERCOTON) 
17 Boite Postale 988, 
Abidjan 17, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-20303315, 20303316 
Fax: +225-20303317 
http://www.inter-reseaux.org 
E-mail: intercot@aviso.ci 
 
AUTORITÉ DE RÉGULATION DU COTON ET DE L’ANACARDE 
(ARECA) 
27 Boite Postale 604, 
Abidjan 27, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-22527580 
Fax: +225-22527585 
http://www.areca-ci.org 
E-mail: dmkpolo@areca.ci 
 
CHAMBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE DE CÔTE 
D’IVOIRE (CCI-CI) 
6 Avenue Joseph Anoma, 
01 Boite Postale 1399, 
Abidjan 01, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-20331600 
Fax: +225-20323942 
http://www.chamco-ci.org 
E-mail: info@chamco-ci.org, edjiksmat@yahoo.com 

 
COIC SA 
Boite Postale 193, 
Korhogo, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-36850736 
Fax: +225-36862949 
http:// 
E-mail: yebewognon@aviso.ci 
 
COMPAGNIE IVOIRIENNE POUR LE DÉVELOPPEMENT DES 
TEXTILES (CIDT) 

01 Boite Postale 4125, 
Abidjan 01, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-20211659, 20228515 
Fax: +225-20222761 
http://www.cidt.ci 
E-mail: contact@cidt.ci, cidt-vte@aviso.ci 
 
DIRECTION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX ET DE LA 
QUALITÉ 
Ministere de l’Agriculture et du Développement Rural 
Boite Postale V7, 
Abidjan, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-21210833 
Fax: +225-21214618 
http:// 
E-mail:  
 
FEDERATION DES UNIONS DES SOCIETES COOPERATIVES 
DES PRODUCTEURS DE LA FILIÈRE COTON DE CÔTE 
D’IVOIRE (FPC–CI Coop CA) 
17 Boite Postale 988, 
Abidjan 17, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-22423478 
 +225-36850711 
Fax: +225- 
http://www.fpcci-coop.org 
E-mail: info@fpcci-coop.org, interccc@yahoo.fr 
 
GLOBAL COTTON (GLC SA, ex-DOPA) 
Boite Postale 861, 
Bouaké, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-31651780 
Fax: +225- 
http:// 
E-mail:  
 
INTERCOTON (ASSOCIATION INTERPROFESSIONNELLE DE 
LA FILIÈRE COTON) 
17 Boite Postale 988, 
Abidjan 17, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-22510533 
Fax: +225-22510534 
http://www.intercoton.org 
E-mail: info@intercoton.org, intercot@aviso.ci 
 
IVOIRE COTON (Association of Cotton Growers) 
71, Boulevard De Marseille 13, Face Au CHU De Treichville, 
18 Boite Postale 3419, 
Abidjan 18, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-21210171, 36865010 



Fax: +225-21256721 
http://www.ivoire-coton.ci 
E-mail: info@ivoire-coton.ci 
 
LE CONSEIL DU COTON ET DE L’ANACARDE (CCA) 
27 Boite Postale 604, 
Abidjan 27, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-20207030, 22527580 
Fax: +225-22527585 
http://www.conseilcotonanacarde.ci 
E-mail: support@conseilcotonanacarde.ci 
 
MINISTÈRE DE L’AGRICULTURE ET DU DÉVELOPPEMENT 
RURAL 
CAISTAB 24, 25

th
 Floor, 

01 Boite Postale 12243, 
Abidjan 01, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-20210833, 20214303 
Fax: +225- 
http://www.agriculture.gouv.ci 
E-mail: minagri.cabinet@agriculture.gouv.ci, cabminagri@yahoo.fr 
 
SGS COTE D’IVOIRE SA 
KM1, Boulevard De Marseille, 
01 Boite Postale 795, 
Abidjan 01, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-21240042 
Fax: +225-21240299 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
SOCIÉTÉ D’EXPLOITATION COTONNIÈRE D’OUANGOLO 
(SECO) 
Abidjan-Port-Bouet, Boulevard De VRIDI, 
15 Boite Postale 300, 
Abidjan 15, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-21218989 
Fax: +225-21218990 
http:// 
E-mail: outadmin@olamnet.com 
 
SOCIÉTÉ INDUSTRIELLE COTONNIÈRE DES SAVANES 
(SICOSA–SA) 
Abidjan-Plateau Résidence Tropique III, 
17 Boite Postale 457, 
Abidjan 17, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-20226567, 20226568, 20226569, 20312963 
Fax: +225-20226844, 20339086 
http:// 
E-mail: sicosa@aviso.ci 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (COTE D’IVOIRE) SA 
Rue Des Petroliers, Container Yard Sivom, 
Abidjan, Vridi, COTE D’IVOIRE 
Tel.: +225-21270240, 21270243 
Fax: +225-21270237 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis.ci@aviso.ci

 
 
КУБА 

 
Куба является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 20 Апреля 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 01 Января 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Кубе По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      1 000  

1927 / 28      1 000  

1928 / 29        

1929 / 30        

1930 / 31        

1931 / 32        

1932 / 33        

1933 / 34        

1934 / 35        

1935 / 36    1 000  1 000  

1936 / 37    2 000  2 000  

1937 / 38    2 000  2 000  

1938 / 39    2 000  2 000  

1939 / 40    3 000  3 000  

1940 / 41    3 000  3 000  

1941 / 42    7 000  8 000  

1942 / 43    5 000  5 000  

1943 / 44    6 000  8 000  

1944 / 45    7 000  8 000  

1945 / 46    8 000  6 000  

1946 / 47    8 000  9 000  

1947 / 48    8 000  7 000  

1948 / 49    5 000  3 000  

1949 / 50    6 000  8 000  

1950 / 51    7 000  7 000  

1951 / 52    6 000  6 000  

1952 / 53    4 000  5 000  

1953 / 54    7 000  7 000  

1954 / 55    6 000  6 000  

1955 / 56    7 000  7 000  

1956 / 57    8 000  8 000  

1957 / 58    8 000  10 000  

1958 / 59    7 000  5 000  

1959 / 60    9 000  8 000  



1960 / 61   4 000 12 000  11 000  

1961 / 62   4 000 14 000  9 000  

1962 / 63   5 000 16 000  11 000  

1963 / 64   4 000 17 000  15 000 3 000 

1964 / 65 3 000 384 1 000 19 000  19 000 4 000 

1965 / 66 4 000 269 1 000 20 000  19 000 4 000 

1966 / 67 3 000 384 1 000 19 000  15 000 2 000 

1967 / 68 4 000 269 1 000 20 000  21 000 4 000 

1968 / 69 4 000 269 1 000 20 000  17 000 3 000 

1969 / 70 4 000 269 1 000 20 000  20 000 4 000 

1970 / 71 4 000 269 1 000 20 000  19 000 4 000 

1971 / 72 4 000 269 1 000 20 000  19 000 4 000 

1972 / 73 4 000 269 1 000 20 000  19 000 4 000 

1973 / 74 4 000 269 1 000 22 000  22 000 5 000 

1974 / 75 4 000 269 1 000 23 000  22 000 5 000 

1975 / 76 4 000 269 1 000 26 000  28 000 9 000 

1976 / 77 2 000 323 1 000 28 000  29 000 10 000 

1977 / 78 2 000 323 1 000 30 000  41 000 21 000 

1978 / 79 2 000 269 1 000 33 000  30 000 20 000 

1979 / 80 3 000 231 1 000 35 000  32 000 17 000 

1980 / 81 3 000 349 1 000 35 000  36 000 20 000 

1981 / 82 3 000 434 1 000 38 000  38 000 21 000 

1982 / 83 2 000 456 1 000 40 000  39 000 21 000 

1983 / 84 3 000 320 1 000 44 000  40 000 19 000 

1984 / 85 3 000 374 1 000 44 000  48 000 24 000 

1985 / 86 4 000 272 1 000 44 000  44 000 26 000 

1986 / 87 4 000 269 1 000 49 000  41 000 19 000 

1987 / 88 4 000 269 1 000 45 000  42 000 17 000 

1988 / 89 4 000 269 1 000 46 000  46 000 18 000 

1989 / 90 4 000 269 1 000 40 000  41 000 20 000 

1990 / 91 4 000 269 1 000 39 000  24 000 6 000 

1991 / 92 4 000 269 1 000 31 000  28 000 4 000 

1992 / 93 4 000 269 1 000 27 000  26 000 4 000 

1993 / 94 4 000 269 1 000 7 000  4 000 2 000 

1994 / 95 4 000 269 1 000 7 000  6 000 2 000 

1995 / 96 4 000 269 1 000 8 000  8 000 4 000 

1996 / 97 4 000 269 1 000 12 000  12 000 5 000 

1997 / 98 4 000 269 1 000 15 000  15 000 6 000 

1998 / 99 4 000 269 1 000 18 000  18 000 7 000 

1999 / 00 4 000 269 1 000 18 000  18 000 8 000 

2000 / 01 4 000 269 1 000 12 000  8 000 5 000 

2001 / 02 4 000 269 1 000 10 000  9 000 5 000 

2002 / 03 4 000 269 1 000 10 000  9 000 5 000 

2003 / 04 4 000 269 1 000 10 000  9 000 5 000 

2004 / 05 4 000 269 1 000 9 000  7 000 4 000 

2005 / 06 4 000 269 1 000 8 000  7 000 4 000 

2006 / 07 4 000 269 1 000 7 000  4 000 3 000 

2007 / 08 4 000 269 1 000 4 000  2 000 1 000 

2008 / 09 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2009 / 10 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2010 / 11 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2011 / 12 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2012 / 13 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2013 / 14 4 000 272 1 000 3 000  2 000 1 000 

2014 / 15 4 000 272 1 000 3 000  2 000 1 000 

2015 / 16 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2016 / 17 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2017 / 18 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2018 / 19 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2019 / 20 4 000 269 1 000 3 000  2 000 1 000 

2020 / 21 4 000 271 1 000 3 000  2 000 1 000 

2021 / 22 4 000 272 1 000 3 000  2 000 1 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
CUBA 
THE REPUBLIC OF CUBA (officially) 

ISO Code:  CU/CUB/192 
Territory:   110 861 km

2
 (42 804 sq. miles) 

Population:  11 401 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Havana (La Habana) 
National Currency: Peso (ISO Code: CUP/192), CUP1=100Centavos 
 Notes:  3, 5, 10, 20, 50 Pesos. 
 Coins:  1, 2, 5, 20, 40 Centavos. 1 Peso. 

Peso Convertible (ISO Code: CUC/931), CUP1=100Centavos Convertibles 
 Notes:  1, 3, 5, 10, 20, 50, 100 Pesos Convertibles. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Centavos Convertibles. 1, 5 Pesos Convertibles. 
Language:  Spanish is the official language. 
Electricity:  110/120V 60c AC. American-type flat 2-pin plugs are in use. Some large hotels use European-style round 2-
pin plugs. 



National Holidays: January 01 – Liberation Day (1959), May 01 – Labor Day, July 25–27 – Day Of Rebeliousness, October 10 – 
Anniversary Of The Beginning Of The War Of Independence In 1868, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.cubagob.cu, www.cuba.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CAMARA DE COMERCIO 
Calle 21, No. 661 Esq. a A, Vedado, 
Apartado 4237, 
Havana, CUBA 
Tel.: +53-7-8303509, 8304436, 8311160, 8312404 
Fax: +53-7-333042, 8336810 
http://www.camaracuba.com, www.camaracuba.cu 
E-mail: admin@camara.com.cu 

 
CENTRO NACIONAL DE SANIDAD VEGETAL 
Ministerio de la Agricultura 
Calle 150, No. 2125 – 21 A y 25, Siboney Playa, 
Havana, CUBA 
Tel.: +53-7-215409, 216756 
Fax: +53-7-335086 
http:// 
E-mail:  

 
MINISTERIO DE LA AGRICULTURA (MINAG) 
Conill Y Boyeros Avenida, Plaza De La Revolución, 
Havana, CUBA 
Tel.: +53-7-8810731, 8847100 
Fax: +53-7-8817875 
http://www.minag.gob.cu 
E-mail:  
 
SIS CUBACONTROL SA 
Conill No. 580 Esq./a Ave 26, Nuevo Vedado, 
Havana, CUBA 
Tel.: +53-7-555720-4 
Fax: +53-7-555730, 555738 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
МАДАГАСКАР 

 
Начиная с 1896 и по Июнь 1960, когда Мадагаскар обрёл независимость, страна была колонией Франции. Основой экономики 
страны было и остаётся сельское хозяйство. Крупные Французкие структуры продолжали контролировали деятельность 
национальных компаний и организаций внутри Мадагаскара, в том числе и в производстве хлопка. Так, за хлопковой 
индустрией присматривала Французская Компания По Развитию Текстиля Из Волокон (COMPAGNIE FRANÇAISE POUR LE 
DEVELOPPEMENT DES FIBRES TEXTILES, сокращённо – Сэ.Эф.Дэ.Тэ. (CFDT)). В результате трансформации 
Мадагаскарского отделения CFDT в начале 1979 была создана компания Хасыма (HASYMA – производное от HASY 
MALAGASY). В ходе своего развития новая компания обзавелась 4 волокноотделителями (джинами), способными 
перерабатывать до 30 000 тонн хлопка-сырца в сезон. Руководящий персонал компании контролировал и деятельность 
местных фермеров, выращивающих Хлопчатник и поставляющих хлопок-сырец на хлопкоочистительные установки Хасымы. 
Деятельность компании охватывала свыше 85% внутреннего хлопкового рынка Мадагаскара, ежесезонно она производила 
приблизительно 12 000 тонн хлопкового волокна высокого качества. К началу 2004, когда в поисках стратегического инвестора 
Правительство Мадагаскара решило приватизировать компанию Хасыма посредством международного конкурса, почти 62% 
акций принадлежало государству, а оставшиеся 38% – находились у компании Дагрис (DAGRIS). Дагрис – это новое название 
у Французской Сэ.Эф.Дэ.Тэ. (CFDT). Учитывая стратегический интерес, который представляет хлопковая отрасль для самого 
Мадагаскара, Правительство решило оставить за собой лишь 10% акций с тем, чтобы иметь одно место в Совете Директоров 
компании. 
 
Мадагаскар является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 17 Ноября 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 30 Сентября 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Мадагаскаре По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61     1 000   

1961 / 62     1 000   

1962 / 63     1 000   

1963 / 64     1 000   

1964 / 65 3 000 615 2 000 1 000 0  1 000 

1965 / 66 4 000 538 2 000 3 000 0 1 000 1 000 

1966 / 67 4 000 440 2 000 3 000  1 000 1 000 

1967 / 68 5 000 662 3 000 4 000  1 000 1 000 

1968 / 69 8 000 566 4 000 5 000  1 000 1 000 

1969 / 70 9 000 709 6 000 5 000 1 000  1 000 

1970 / 71 10 000 796 8 000 6 000 1 000  2 000 

1971 / 72 11 000 868 9 000 9 000 1 000 1 000 2 000 

1972 / 73 11 000 819 9 000 8 000  1 000 4 000 

1973 / 74 13 000 864 12 000 12 000 1 000 1 000 4 000 

1974 / 75 16 000 799 13 000 12 000   4 000 

1975 / 76 16 000 729 12 000 12 000 1 000  3 000 

1976 / 77 18 000 768 13 000 12 000 1 000  4 000 

1977 / 78 20 000 689 14 000 13 000  1 000 5 000 

1978 / 79 22 000 574 13 000 13 000  2 000 7 000 

1979 / 80 18 000 645 12 000 14 000 1 000 3 000 6 000 

1980 / 81 17 000 530 9 000 13 000  2 000 4 000 

1981 / 82 19 000 563 11 000 11 000  3 000 7 000 

1982 / 83 17 000 571 10 000 15 000  3 000 5 000 

1983 / 84 20 000 509 10 000 15 000  5 000 5 000 



1984 / 85 24 000 568 13 000 15 000  2 000 5 000 

1985 / 86 33 000 501 17 000 16 000   5 000 

1986 / 87 43 000 370 16 000 9 000 7 000  5 000 

1987 / 88 22 000 473 11 000 10 000 1 000  5 000 

1988 / 89 26 000 463 12 000 12 000 1 000 1 000 5 000 

1989 / 90 29 000 534 15 000 15,000 1 000 1 000 5 000 

1990 / 91 27 000 452 12 000 10 000 2 000  5 000 

1991 / 92 22 000 451 10 000 10 000   5 000 

1992 / 93 20 000 395 8 000 8 000  0 5 000 

1993 / 94 20 000 519 11 000 10 000 1 000  5 000 

1994 / 95 21 000 490 10 000 9 000 2 000  5 000 

1995 / 96 23 000 461 10 000 7 000 3 000  5 000 

1996 / 97 25 000 478 12 000 8 000 4 000  5 000 

1997 / 98 27 000 552 15 000 8 000 7 000  5 000 

1998 / 99 34 000 461 16 000 9 000 7 000  5 000 

1999 / 00 35 000 398 14 000 9 000 5 000  5 000 

2000 / 01 29 000 389 11 000 9 000 2 000  5 000 

2001 / 02 28 000 380 11 000 6 000 2 000  8 000 

2002 / 03 12 000 273 3 000 5 000 3 000  3 000 

2003 / 04 15 000 302 5 000 4 000 1 000  3 000 

2004 / 05 18 000 311 6 000 4 000 2 000  3 000 

2005 / 06 16 000 348 6 000 5 000 1 000  3 000 

2006 / 07 21 000 351 7 000 5 000 3 000  3 000 

2007 / 08 21 000 324 7 000 5 000 2 000  3 000 

2008 / 09 21 000 327 7 000 2 000 4 000  3 000 

2009 / 10       3 000 

2010 / 11       3 000 

2011 / 12       3 000 

2012 / 13       3 000 

2013 / 14       3 000 

2014 / 15       3 000 

2015 / 16       3 000 

2016 / 17       3 000 

2017 / 18       3 000 

2018 / 19       3 000 

2019 / 20 20 000  30 000  30 000  3 000 

2020 / 21 20 000      3 000 

2021 / 22 20 000      3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MADAGASCAR 
THE REPUBLIC OF MADAGASCAR (officially) 

ISO Code:  MG/MDG/450 
Territory:   587 041 km

2
 (226 658 sq. miles) 

Population:  24 570 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Antananarivo 
National Currency: Ariary (ISO Code: MGA/969), MGA1=5Iraimbilanja 
 Notes:  100, 200, 500, 1000, 2000, 5000, 10000, 20000 Ariary. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Ariary. 
Language:  Malagasy (which is related to Indonesian) and French are the official languages. Local dialects are also 
spoken. Very little English is spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Plugs are generally 2-pin. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 08 – International Women’s Day, March 29 – Commemoration Of The 
1947 Rebellion, variable (March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (May) – Ascension, May 25 – African Unity Day, 
variable (May/June) – Whit Monday, June 26 – Proclamation Of Independence (1960), August 15 – Assumption Day, November 01 – 
All Saints’ Day, December 25 – Christmas Day, December 30 – Anniversary Of The Republic Of Madagascar. 
Web-site:  http://www.madagascar.gov.mg 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

FÉDÉRATION DES CHAMBRES DE COMMERCE, 
D’INDUSTRIE DE MADAGASCAR 
20 Rue Henry Razanatseheno, 3 Étage, 
BP 166, 
Antananarivo 101, MADAGASCAR 
Tel.: +261-20-2221322, 2221567 
Fax: +261-20-2220213 
http://www.federationccimada.org, www.cci-madagascar.org 
E-mail: federation@cci-madagascar.org 

 
MINISTÈRE DE L’AGRICULTURE, DE L’ELEVAGE ET DE LA 
PÊCHE (MAEP) 
2 CNZ Porte 02 Route D’Ambatobe Nanisana 
BP 1042, 
Antananarivo101, MADAGASCAR 
Tel.: +261-20-2227010, 2227227 
Fax: +261-20-2240799 

http://www.maep.gov.mg 
E-mail: info@agriculture.gov.mg 
 
SERVICE DE LA QUARANTAINE VÉGÉTAL ET DU CONTROLE 
PHYTOSANITAIRE AUX FRONTIERES 
Direction de la Protection des Végétaux 
BP 1042, 
Antananarivo 101, MADAGASCAR 
Tel.: +261-20-2241588 
Fax: +261-20-2226561 
http:// 
E-mail:  
 
SGS MADAGASCAR SARL 
Immeuble Ariane, 5A Zone Galaxy, Andraharo, 
Antananarivo 101, MADAGASCAR 
Tel.: +261-20-2356410-3 



Fax: +261-20-2356414 
http://www.sgs.com 

E-mail: lisiniaina.razafindrakoto@sgs.com

 
 
МАЛАВИ 

 
Малави, полное официальное название – Республика Малави, государство в Восточной Африке, входящее в состав 
Содружества. Площадь:- 118 484 км

2
; население:- 14 270 000 (на 2010); официальные языки:- Чиньянджа (Chinyanja) и 

Английский; столица:- Лилонгве (Lilongwe); основной деловой центр:- Блантайр (Blantyre). Большая часть поверхности – 
плоскогорье высотой 1 000–1 500 метров. Климат:- экваториальный муссонный. Осадков от 750 до 2 500 мм в год. Главная 
река:- Шире. Главное озеро:- Малави. Тропические листопадные леса, саванна, горные степи. 
 
В конце XV века на территории нынешнего государства Малави в районе Озера Ньяса (ныне Малави) сложилось племенное 
объединение Малави, распавшееся после смерти вождя Каронги. Со второй половины XIX века сюда проникают Европейцы. С 
1891 после полной оккупации Великобританией страна стала Британским протекторатом Ньясленд. В 1953–63 в составе 
Федерации Родезии и Ньясленда. С Июля 1964 Ньясленд стало независимым государством, сменив название на Малави. 
 
Малави относится к разряду бедных стран. Основу экономики составляет сельское хозяйство. Большинство населения 
вовлечено в фермерские проекты (на плантациях Европейских компаний и колонистов) и занимается выращиванием Табака, 
производством сахара и Чая – трёх основных экспортных составляющих страны. В начале нового тысячелетия нарастающими 
темпами стало развиваться производство Кофе. Кроме этих сельскохозяйственных культур возделываются также Арахис, 
Кукуруза, Просо, Рис, Бананы, Цитрусовые, овощи, и Хлопчатник. Развитию животноводства препятствует распространение в 
Малави Мухи Цеце. В стране функционируют предприятия пищевкусовой и лёгкой промышленности. 
 
Малави является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 31 Мая 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 28 Августа 1964. 
 

 

Развитие Ситуации В Малави По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1940 / 41   1 000 0 1 000   

1941 / 42   3 000 0 1 000   

1942 / 43   1 000 1 000 2 000   

1943 / 44   2 000 1 000 2 000   

1944 / 45   2 000 1 000 1 000   

1945 / 46   2 000 0 1 000 0  

1946 / 47   2 000 0 2 000 1 000  

1947 / 48   2 000 1 000 2 000 0  

1948 / 49   0 1 000 2 000 2 000  

1949 / 50   2 000 1 000 1 000 1 000  

1950 / 51   1 000 2 000 1 000 0  

1951 / 52   2 000 2 000 1 000 1 000  

1952 / 53   3 000 2 000 3 000 0  

1953 / 54   3 000 2 000  0  

1954 / 55   3 000 4 000  4 000  

1955 / 56   1 000 4 000  2 000  

1956 / 57   1 000 3 000  2 000  

1957 / 58   2 000 3 000  3 000  

1958 / 59   3 000 4 000  3 000  

1959 / 60   4 000 4 000  2 000  

1960 / 61   3 000  1 000   

1961 / 62 36 000 149 5 000  1 000   

1962 / 63 36 000 90 3 000  3 000   

1963 / 64 38 000 114 4 000  4 000   

1964 / 65 42 000 157 7 000  5 000  1 000 

1965 / 66 53 000 83 4 000  4 000  1 000 

1966 / 67 57 000 69 4 000  4 000  1 000 

1967 / 68 45 000 88 4 000 1 000 3 000  1 000 

1968 / 69 36 000 149 5 000  3 000  2 000 

1969 / 70 36 000 179 7 000 2 000 5 000  2 000 

1970 / 71 40 000 178 7 000 2 000 5 000  3 000 

1971 / 72 45 000 161 7 000 2 000 5 000  3 000 

1972 / 73 40 000 134 5 000 2 000 4 000  3 000 

1973 / 74 45 000 157 7 000  5 000  3 000 

1974 / 75 38 000 131 5 000 3 000 2 000  3 000 

1975 / 76 40 000 146 6 000 3 000 2 000  2 000 

1976 / 77 38 000 203 8 000 4 000 2 000  4 000 

1977 / 78 46 000 181 8 000 5 000 1 000  6 000 

1978 / 79 32 000 270 9 000 5 000 1 000  8 000 

1979 / 80 34 000 170 6 000 5 000 2 000 0 6 000 

1980 / 81 37 000 191 7 000 5 000 3 000  7 000 

1981 / 82 30 000 143 4 000 5 000 1 000  5 000 

1982 / 83 33 000 128 4 000 4 000 1 000  5 000 

1983 / 84 51 000 208 11 000 5 000 0  10 000 

1984 / 85 64 000 165 10 000 6 000 2 000  13 000 

1985 / 86 52 000 146 8 000 6 000 7 000  7 000 

1986 / 87 35 000 202 7 000 6 000 2 000  6 000 



1987 / 88 44 000 161 7 000 6 000 1 000  5 000 

1988 / 89 48 000 188 9 000 7 000   8 000 

1989 / 90 43 000 209 9 000 5 000 4 000  7 000 

1990 / 91 59 000 297 18 000 6 000 4 000  15 000 

1991 / 92 59 000 186 11 000 6 000 9 000 3 000 13 000 

1992 / 93 60 000 83 5 000 6 000 1 000 0 11 000 

1993 / 94 54 000 130 7 000 7 000   12 000 

1994 / 95 38 000 174 7 000 6 000 0  12 000 

1995 / 96 52 000 189 10 000 5 000 5 000  12 000 

1996 / 97 76 000 348 26 000 8 000 19 000  12 000 

1997 / 98 45 000 315 14 000 8 000 7 000  12 000 

1998 / 99 53 000 371 20 000 8 000 12 000  12 000 

1999 / 00 40 000 337 14 000 7 000 5 000  14 000 

2000 / 01 48 000 314 15 000 2 000 13 000  14 000 

2001 / 02 48 000 346 17 000 2 000 15 000  14 000 

2002 / 03 44 000 375 16 000 2 000 14 000  14 000 

2003 / 04 63 000 342 22 000 2 000 21 000  13 000 

2004 / 05 89 000 230 20 000 2 000 19 000  12 000 

2005 / 06 62 000 299 19 000 2 000 18 000  11 000 

2006 / 07 61 000 287 17 000 2 000 16 000  10 000 

2007 / 08 70 000 290 20 000 2 000 22 000  6 000 

2008 / 09 89 000 355 32 000 2 000 16 000  19 000 

2009 / 10 20 000 304 6 000 2 000 14 000  9 000 

2010 / 11 60 000 371 22 000 3 000 16 000  13 000 

2011 / 12 200 000 190 38 000 3 000 24 000  24 000 

2012 / 13 180 000 192 35 000 3 000 34 000  22 000 

2013 / 14 162 000 268 43 000 3 000 36 000  26 000 

2014 / 15 146 000 271 39 000 3 000 39 000  24 000 

2015 / 16 90 000 173 16 000 3 000 26 000  10 000 

2016 / 17 90 000 232 21 000 3 000 16 000  12 000 

2017 / 18 90 000 78 7 000 3 000 13 000  3 000 

2018 / 19 86 000 248 21 000 3 000 9 000  12 000 

2019 / 20 85 000 249 21 000 3 000 14 000  16 000 

2020 / 21 84 000 249 21 000 3 000 23 000  12 000 

2021 / 22 86 000 250 22 000 3 000 19 000  12 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MALAWI 
THE REPUBLIC OF MALAWI (officially) 

ISO Code:  MW/MWI/454 
Territory:   118 484 km

2
 (45 747 sq. miles) 

Population:  17 474 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Lilongwe 
National Currency: Kwacha (ISO Code: MWK/454), MWK1=100Tambala 
 Notes:  20, 50, 100, 200, 500, 1000 Kwacha. 
 Coins:  1, 5, 10 Kwacha. 
Language:  English and Chichewa are the official languages, but Chinyanja, Chiyao, Chitumbuka, Chisena, Chilomne, 
Chitonga and others are widely spoken national languages. 
Electricity:  220/240V 50c AC. The standard square 3-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 15 – John Chilembwe Day, March 03 – Martyrs’ Day, variable 
(March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor Day, June 14 – Freedom Day, July 06 – Republic Day, variable 
(second Monday in October) – Mothers’ Day, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. If a public holiday falls on a 
Saturday, the preceding day will be a holiday; if on a Sunday, the next day will be a holiday. 
Web-site:  http://www.malawi.gov.mw, www.malawi.net 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

DEPARTAMENT OF AGRICULTURAL RESEARCH SERVICES 
PO Box 30134, 
Lilongwe 3, MALAWI 
Tel.: +265-1789033 
Fax: +265-1789218 
http://www.agriculture.gov.mw 
E-mail:  
 
MALAWI CONFEDERATION OF CHAMBERS OF COMMERCE 
AND INDUSTRY (MCCCI) 
Masauko Chipembere Highway, Chichiri Trade Fair Ground, 
PO Box 258, 
Blantyre, MALAWI 
Tel.: +265-1871988 
Fax: +265-1871147 
http://www.mccci.org 
E-mail: mccci@mccci.org 

 

MINISTRY OF AGRICULTURE, IRRIGATION & WATER 
DEVELOPMENT 
MAIWD Building, Capital Hill, 
PO Box 30134, 
Lilongwe 3, MALAWI 
Tel.: +265-1788738 
Fax: +265-1788908 
http://www.agriculture.gov.mw 
E-mail: agriculture@agriculture.gov.mw 
 
SGS MALAWI LTD 
Unit House, 1st Floor, Victoria Avenue, 
PO Box 499, 
Blantyre, MALAWI 
Tel.: +265-1821795 
Fax: +265-1824561 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 



МАЛАЙЗИЯ 

 
Малайзия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 24 Октября 1957. 
 

 

Развитие Ситуации В Малайзии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1958 / 59      1 000  

1959 / 60      2 000  

1960 / 61      2 000  

1961 / 62      2 000  

1962 / 63      0  

1963 / 64      1 000  

1964 / 65    2 000  2 000 0 

1965 / 66    3 000  4 000 1 000 

1966 / 67    4 000  5 000 1 000 

1967 / 68    5 000  5 000 1 000 

1968 / 69    5 000  5 000 1 000 

1969 / 70    5 000  5 000 1 000 

1970 / 71    6 000 1 000 7 000 1 000 

1971 / 72    8 000 0 9 000 1 000 

1972 / 73    12 000  15 000 4 000 

1973 / 74    18 000  19 000 4 000 

1974 / 75    22 000  21 000 4 000 

1975 / 76    24 000  27 000 7 000 

1976 / 77    27 000  29 000 9 000 

1977 / 78    27 000  27 000 9 000 

1978 / 79    29 000  29 000 9 000 

1979 / 80    30 000  29 000 8 000 

1980 / 81    28 000  28 000 8 000 

1981 / 82    28 000  28 000 8 000 

1982 / 83    27 000  26 000 8 000 

1983 / 84    29 000  29 000 7 000 

1984 / 85    28 000  27 000 6 000 

1985 / 86    26 000 0 24 000 5 000 

1986 / 87    31 000 0 33 000 7 000 

1987 / 88    34 000 0 30 000 4 000 

1988 / 89    38 000 0 41 000 7 000 

1989 / 90    41 000 0 38 000 5 000 

1990 / 91    42 000 0 43 000 8 000 

1991 / 92    43 000  44 000 9 000 

1992 / 93    43 000 0 44 000 9 000 

1993 / 94    53 000 1 000 56 000 11 000 

1994 / 95    65 000 1 000 69 000 15 000 

1995 / 96    64 000 0 64 000 14 000 

1996 / 97    67 000  67 000 14 000 

1997 / 98    74 000  74 000 14 000 

1998 / 99    78 000  80 000 16 000 

1999 / 00    93 000  101 000 24 000 

2000 / 01    72 000 0 74 000 26 000 

2001 / 02    61 000 0 50 000 14 000 

2002 / 03    52 000 1 000 50 000 11 000 

2003 / 04    54 000 0 55 000 12 000 

2004 / 05    55 000 0 56 000 13 000 

2005 / 06    44 000 0 41 000 10 000 

2006 / 07    32 000 0 33 000 11 000 

2007 / 08    42 000 0 43 000 12 000 

2008 / 09    46 000 2 000 39 000 3 000 

2009 / 10    48 000 9 000 76 000 22 000 

2010 / 11    40 000 18 000 63 000 27 000 

2011 / 12    22 000 223 000 245 000 27 000 

2012 / 13    13 000 160 000 151 000 5 000 

2013 / 14    31 000 46 000 77 000 5 000 

2014 / 15    54 000 18 000 79 000 12 000 

2015 / 16    61 000 31 000 96 000 17 000 

2016 / 17    65 000 24 000 85 000 13 000 

2017 / 18    128 000 33 000 161 000 13 000 

2018 / 19    94 000 68 000 162 000 13 000 

2019 / 20    105 000 48 000 153 000 13 000 

2020 / 21    139 000 53 000 192 000 13 000 

2021 / 22    143 000 53 000 195 000 13 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MALAYSIA 
THE FEDERATION OF MALAYSIA (officially) 

ISO Code:  MY/MYS/458 
Territory:   329 758 km

2
 (127 320 sq. miles) 



Population:  30 573 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Kuala Lumpur 
National Currency: Ringgit (ISO Code: MYR/458), MYR1=100Sen 
 Notes:  1, 5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000 Ringgit. 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50 Sen. 1 Ringgit. 
Language:  Bahasa Malaysian (Malay) is the official language. Chinese (Cantonese and Hokkien), English, Iban and 
Tamil are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Square 3-pin plugs and bayonet-type light fittings are generally used. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Chinese New Year (2 days), variable (February) – Hari 
Raya Haji (Feast Of The Sacrifice), variable (March–May) – Maal Hijrah, May 01 – Labor Day, May 11 – Wesak Day (Birth Of The 
Buddha), variable (May/June) – Birth Of The Prophet Muhammad, variable (June) – Birthday Of HM The Yang Di-Pertuan Agong, 
variable (July) – Dragon Boat Festival (in Penang), August 31 – National Day (Merdeka), variable (September/October) – Mid-Autumn 
Moon Cake Festival, variable (October/November) – Deepavali (Hindu Festival), variable (November) – Hari Raya Puasa (End Of 
Ramadan), December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and 
the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Hari Raya Puasa, Muslims fast during 
the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may 
be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Hari Raya Puasa itself. Hari Raya Puasa and Hari Raya 
Haji may last anything from two to ten days, depending on the region. Friday is the weekly holiday (in some states). Chinese, Hindu 
holidays vary annually according to the lunar calendar. 
Web-site:  http://www.gov.my 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CROP PROTECTION AND PLANT QUARANTINE DIVISION 
Department of Agriculture, Ministry of Agriculture and Agro-Based Industry 
Jalan Gallagher, 
50632 Kuala Lumpur, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-26972077, 26973077 (Intl), 26977160 (Intl) 
Fax: +60-3-26977125, 26977164 (Intl), 26977205 (Intl) 
http://www.agrolink.moa.gov.my, www.doa.gov.my/pqnet 
E-mail: wanis@doa.gov.my, wann54@yahoo.com, halimi@doa.gov.my 
 
FEDERATION OF MALAYSIAN MANUFACTURERS 
Wisma FMM, 3 Persiaran Dagang, PJU 9, Bandar Sri Damansara, 
52200 Kuala Lumpur, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-6361211 
Fax: +60-3-6341266, 6347288 
http://www.fmm.org.my 
E-mail: international@fmm.org.my 

 
MALAYSIAN INTERNATIONAL CHAMBER OF COMMERCE 
AND INDUSTRY 
10

th
 Floor, Wisma Damansara, Jalan Semantan, 

PO Box 12921, 
50490 Kuala Lumpur, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-2542677 
Fax: +60-3-2554946, 2561929 
http://www.micci.com.my 
E-mail: micci@micci.po.my 
 
MALAYSIAN TEXTILE MANUFACTURERS ASSOCIATION 
C-9-4, Megan Avenue 1, 189, Jalan Tun Razak, 
50400 Kuala Lumpur, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-21621454, 21621587 
Fax: +60-3-21623953, 21625148 
http://www.fashion-asia.com 
E-mail: info@mtma.org.my, textile@po.jaring.my 

 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND AGRO–BASED INDUSTRY 
Aras 17, Wisma Tani, Lot 4, G2, Presint 4, Pusat Pentadbiran Persekutuan, 
62623 Putrajaya, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-88881014, 88886637 
Fax: +60-3-88703044 
http://www.agrolink.moa.gov.my 
E-mail:  
 
PORT KLANG COMMODITY TERMINAL 
32 Jalan Bayu Tinggi 8/KS6, Batu Unjur, 
41200 Klang, Selangor, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-33249833 
Fax: +60-3-33259189 
http://www.pkct.my 
E-mail: sales@pkct.my 
 
SGS (MALAYSIA) SDN BHD 
Unit 10-1, 10

th
 Floor, Bangunan Malaysian RE, No. 17 Lorong Dungun, 

Damansara Heights, 
50490 Kuala Lumpur, Selangor, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-20959200 
Fax: +60-3-20956091 
http://www.my.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.malaysia@sgs.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
CQS (M) Sdn Bhd, No. 6, Jalan 51A, Room 223, 
46100 Petaling Jaya, Selangor Darul Ehsan, MALAYSIA 
Tel.: +60-3-7564439 
Fax: +60-3-7564193 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: 

 
 
МАЛИ 

 
22 Марта 2012 военные осуществили государственный переворот. Организация Объединённых Наций потребовала вернуть 
власть законно избранному в соответствии с Конституцией Мали президенту страны. 
 
Мали является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 31 Мая 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 11 Января 1993. 
 

 

Развитие Ситуации В Мали По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61   2 000  2 000   

1961 / 62   4 000  3 000   



1962 / 63   6 000  7 000   

1963 / 64   9 000  8 000  2 000 

1964 / 65 73 000 120 9 000  8 000  3 000 

1965 / 66 61 000 133 8 000 0 8 000  3 000 

1966 / 67 49 000 188 9 000 0 11 000  1 000 

1967 / 68 61 000 204 12 000 0 9 000  4 000 

1968 / 69 71 000 231 16 000 2 000 12 000  7 000 

1969 / 70 71 000 246 17 000 2 000 14 000  8 000 

1970 / 71 66 000 306 20 000 2 000 19 000  7 000 

1971 / 72 77 000 327 25 000 2 000 22 000  8 000 

1972 / 73 77 000 315 24 000 4 000 22 000  7 000 

1973 / 74 69 000 273 19 000 4 000 16 000  5 000 

1974 / 75 69 000 332 23 000 3 000 19 000  5 000 

1975 / 76 87 000 448 39 000 3 000 30 000  9 000 

1976 / 77 107 000 424 45 000 3 000 38 000  13 000 

1977 / 78 100 000 424 42 000 3 000 36 000  16 000 

1978 / 79 114 000 424 48 000 3 000 39 000  22 000 

1979 / 80 119 000 473 56 000 3 000 50 000  25 000 

1980 / 81 102 000 397 41 000 8 000 35 000  23 000 

1981 / 82 79 000 481 38 000 8 000 35 000  19 000 

1982 / 83 98 000 510 50 000 3 000 47 000  19 000 

1983 / 84 104 000 525 55 000 3 000 37 000  34 000 

1984 / 85 119 000 464 55 000 3 000 49 000  37 000 

1985 / 86 146 000 460 67 000 3 000 60 000  42 000 

1986 / 87 152 000 517 79 000 3 000 75 000  42 000 

1987 / 88 149 000 504 75 000 2 000 73 000  41 000 

1988 / 89 190 000 511 97 000 3 000 94 000  41 000 

1989 / 90 189 000 521 99 000 3 000 95 000  41 000 

1990 / 91 205 000 558 115 000 1 000 114 000  41 000 

1991 / 92 215 000 531 114 000 1 000 120 000  35 000 

1992 / 93 246 000 547 135 000 2 000 140 000  28 000 

1993 / 94 201 000 500 101 000 2 000 101 000  27 000 

1994 / 95 270 000 475 128 000 2 000 129 000  20 000 

1995 / 96 336 000 504 169 000 2 000 152 000  37 000 

1996 / 97 420 000 451 190 000 2 000 179 000  45 000 

1997 / 98 498 000 437 218 000 2 000 198 000  64 000 

1998 / 99 504 000 430 217 000 2 000 216 000  63 000 

1999 / 00 482 000 408 197 000 2 000 182 000  77 000 

2000 / 01 228 000 447 102 000 2 000 134 000  44 000 

2001 / 02 532 000 451 240 000 2 000 139 000  142 000 

2002 / 03 450 000 405 182 000 3 000 167 000  155 000 

2003 / 04 549 000 474 260 000 1 000 265 000  150 000 

2004 / 05 565 000 425 240 000 3 000 268 000  119 000 

2005 / 06 551 000 406 223 000 2 000 250 000  90 000 

2006 / 07 480 000 366 176 000 4 000 216 000  46 000 

2007 / 08 284 000 356 101 000 4 000 120 000  24 000 

2008 / 09 197 000 433 85 000 4 000 84 000  22 000 

2009 / 10 250 000 396 99 000 3 000 109 000  9 000 

2010 / 11 286 000 362 103 000 5 000 92 000  16 000 

2011 / 12 478 000 390 187 000 5 000 130 000  68 000 

2012 / 13 548 000 345 189 000 5 000 167 000  85 000 

2013 / 14 481 000 385 185 000 5 000 199 000  66 000 

2014 / 15 570 000 408 233 000 5 000 229 000  65 000 

2015 / 16 573 000 377 216 000 5 000 215 000  61 000 

2016 / 17 656 000 404 265 000 5 000 260 000  61 000 

2017 / 18 704 000 424 299 000 5 000 289 000  66 000 

2018 / 19 698 000 395 276 000 2 000 300 000  40 000 

2019 / 20 738 000 404 299 000 2 000 229 000  107 000 

2020 / 21 165 000 375 62 000 2 000 154 000  12 000 

2021 / 22 659 000 394 260 000 2 000 218 000  52 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MALI 
THE REPUBLIC OF MALI (officially) 

ISO Code:  ML/MLI/466 
Territory:   1 248 574 km

2
 (482 077 sq. miles) 

Population:  17 858 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Bamako 
National Currency: Franc CFA (West African Franc) (ISO Code: XOF/952) XOF1=100Centimes 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000 Francs CFA. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 250 Francs. 200, 500 FCFA (Francs CFA). 
Language:  French is the official language. Bambara and a number of other local languages are also spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 20 – Armed Forces Day, variable (February) – Tabaski (Feast Of 
The Sacrifice), March 26 – Day Of Democracy, variable (March/April) – Easter Monday, May 01 – Labor Day, variable (May) – 
Mawloud (Birthday Of The Prophet), May 25 – Africa Day, September 22 – Independence Day, variable (November) – Korite (End Of 
Ramadan), December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and 
the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Korite, Muslims fast during the day and 
feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be 



restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Korite itself. Korite and Tabaski may last anything from two to 
ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.primature.gov.ml 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE DU MALI 
Place De La Liberté, 
BP 46, 
Bamako, MALI 
Tel.: +223-20225036, 20229645 
Fax: +223-20222120 
http://www.cci.ml 
E-mail: ccim@ccimmali.org 

 
COMPAGNIE MALIENNE POUR LE DÉVELOPPEMENT DES 
TEXTILES (CMDT) 
101 Avenue De La Marne, 
BP 487, 
Bamako, MALI 
Tel.: +223-20210505, 20212462, 20217280, 20217919, 20219551 
Fax: +223-20210507, 20218142, 20219532 (Marketing Department) 
http://www.cmdt.ml 
E-mail: cmdt@cmdt.ml 

 
GROUPEMENT DES SYNDICATS COTONNIERS ET VIVRIERS 
DU MALI (GSCVM) 
BP 3299, 
Bamako, MALI 
Tel.: +223-20211686 
Fax: +223-20218737 
http:// 
E-mail: gscvm@yahoo.fr 

 
MINISTÈRE DE L’AGRICULTURE 
BP 61, 
Bamako, MALI 

Tel.: +223-20222979 
Fax: +223-20223436 
http://www.mep.gouv.ml 
E-mail:  
 
SERVICE DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministere de Developpement Rural et de l’Environnement 
BP 1560, 
Bamako, MALI 
Tel.: +223-20223713, 20226333, 20226576 
Fax: +223-20220592, 20224378 
http:// 
E-mail:  
 
SGS MALI SARL 
Immeuble Assurances Lafia, ACI 2000 Hamdallaye, 
BP E2013, 
Bamako, MALI 
Tel.: +223-20298373 
Fax: +223-20295116 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
UNION NATIONALE DES SOCIÉTÉS COOPÉRATIVES DE 
PRODUCTEURS DE COTON DU MALI (UN–SCPC) 
BP , 
Bamako, MALI 
Tel.: +223-44383576 
Fax: +223-44383576 
http:// 
E-mail: 

 
 
МОЗАМБИК 

 
С XVI века Мозамбик был колонией Португалии. Тогда же Хлопчатник был впервые представлен в Мозамбике Азиатскими 
торговцами, однако серьёзное культивирование началось лишь в начале 1930-х, оттолкнувшись от показателя в 700 тонн 
хлопкового волокна за сезон. Производство хлопка росло год от года, во многом это достигалось благодаря участию и 
контролю Португальцев, в руках которых находились как промышленность, так и сельское хозяйство. В ходе борьбы за 
независимость от Португалии 25 Июня 1962 был образован Фронт Освобождения Мозамбика (FRENTE DE LIBERTAÇÃO DE 
MOÇAMBIQUE, сокращённо – FRELIMO), начавший 25 Сентября 1964 вооружённое восстание. После свержения в самой 
Португалии 25 Апреля 1974 фашистской диктатуры новое Правительство пошло на предоставление независимости своей 
бывшей колонии. 25 Июня 1975 Мозамбик обрёл независимость и стал республикой. В целом же Мозамбик на тот момент 
превратился в аграрную страну, в которой помимо Хлопчатника производились также Сизаль, Кукуруза, Сахарный Тростник и 
другие сельскохозяйственные структуры. Значительная часть сельскохозяйственных площадей орошалось. С обретением 
независимости многие Португальцы были вынуждены покинуть страну. Те же Португальцы, которые владели фабриками и 
фермерскими хозяйствами и нежелавшие терять нажитое, стали заниматься саботажем, убивая скот, выводя из строя 
оборудование и нанося другой вред. Вместе с уходом Португальцев была утрачена экспертиза, а сама инфраструктура 
находилась в запущенном состоянии. В стране разразился экономический кризис. Одновременно с этим в Мозамбике была 
развязана Гражданская Война. Всё это отразилось и на производстве хлопка. Так если с сезона 1960/61 по сезон 1972/73 
производство хлопкового волокна находилось на уровне 33 000–48 000 тонн, то в сезон 1984/85 оно упало до 1 000 тонн. 
 
Мозамбик подразделяется на три агро-экологические зоны:- Север, Центр и Юг. На Севере страны преобладает 
субэкваториальный климат, а при перемещении на Юг он меняется на тропический пассатный. Возделывание Хлопчатника 
сконцентрировано на Севере страны (85%), где обычно за год выпадает 1 000 мм осадков в виде дождей, и к которому 
относятся провинции Замбэзиа (Zambezia), Кабу Дэлгаду (Cabo Delgado), Нампула (Nampula), Ньяса (Niassa) и Тэтэ (Tete). В 
Центре производится приблизительно 12% Мозамбикского хлопка, за год здесь выпадает от 600 до 1 000 мм осадков, и к этой 
зоне относятся провинции Замбэзиа (Zambezia), Маника (Manica) и Софала (Sofala). В Южной же зоне производится 
приблизительно 3% Мозамбикского хлопка, за год здесь выпадает не более 500 мм осадков, и к ней относятся провинции Газа 
(Gaza), Иньямбанэ (Inhambane) и Мапуту (Maputo). Культивированием Хлопчатника занимаются многочисленные мелкие 
фермеры. Несмотря на возможность возделывания и других сельскохозяйственных культур, Хлопчатник даёт этим фермерам 
максимальный доход. Период джинирования хлопка-сырца обычно длится с Октября по первые месяцы нового года. 
 
Мозамбик является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 26 Августа 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 27 Июля 1992. 
 



 

Развитие Ситуации В Мозамбике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   2 000     

1925 / 26   2 000     

1926 / 27   3 000  2 000   

1927 / 28   3 000  1 000   

1928 / 29   3 000  1 000   

1929 / 30   2 000  2 000   

1930 / 31   2 000  2 000   

1931 / 32   3 000  2 000   

1932 / 33   2 000  2 000   

1933 / 34   3 000  2 000   

1934 / 35   3 000  2 000   

1935 / 36   5 000  3 000   

1936 / 37   8 000  5 000   

1937 / 38   9 000  7 000   

1938 / 39   5 000  8 000   

1939 / 40   7 000  5 000   

1940 / 41   16 000  6 000   

1941 / 42   23 000  11 000   

1942 / 43   20 000  16 000   

1943 / 44   20 000  17 000   

1944 / 45   17 000  21 000   

1945 / 46 229 000 80 18 000  28 000  11 000 

1946 / 47 248 000 96 24 000  17 000  18 000 

1947 / 48 234 000 89 21 000  28 000  10 000 

1948 / 49 257 000 108 28 000  23 000  15 000 

1949 / 50 261 000 69 18 000  26 000  7 000 

1950 / 51 253 000 112 28 000  22 000  13 000 

1951 / 52 253 000 119 30 000  30 000  12 000 

1952 / 53 275 000 144 40 000  33 000  19 000 

1953 / 54 268 000 123 33 000  36 000  14 000 

1954 / 55 289 000 102 29 000  30 000  12 000 

1955 / 56 293 000 74 22 000  27 000  5 000 

1956 / 57 301 000 118 35 000  21 000  20 000 

1957 / 58 301 000 101 30 000  35 000  14 000 

1958 / 59 313 000 139 44 000  27 000  29 000 

1959 / 60 297 000 154 46 000  41 000  33 000 

1960 / 61 309 000 116 36 000  46 000  22 000 

1961 / 62 302 000 140 42 000  34 000  29 000 

1962 / 63 258 000 114 29 000  40 000  16 000 

1963 / 64 279 000 141 39 000  25 000  28 000 

1964 / 65 358 000 81 29 000 3 000 37 000  17 000 

1965 / 66 367 000 106 39 000 3 000 28 000  24 000 

1966 / 67 410 000 108 44 000 3 000 38 000  27 000 

1967 / 68 377 000 112 42 000 3 000 36 000  29 000 

1968 / 69 378 000 117 44 000 3 000 45 000  24 000 

1969 / 70 351 000 133 47 000 3 000 45 000  22 000 

1970 / 71 383 000 91 35 000 3 000 39 000  14 000 

1971 / 72 330 000 143 47 000 3 000 33 000  24 000 

1972 / 73 308 000 158 49 000 5 000 42 000  25 000 

1973 / 74 283 000 122 35 000 7 000 41 000  11 000 

1974 / 75 283 000 138 39 000 7 000 29 000  21 000 

1975 / 76 243 000 115 28 000 5 000 21 000  12 000 

1976 / 77 136 000 128 17 000 9 000 9 000  12 000 

1977 / 78 136 000 176 24 000 7 000 17 000  12 000 

1978 / 79 162 000 78 13 000 7 000 5 000  12 000 

1979 / 80 121 000 171 21 000 5 000 16 000  12 000 

1980 / 81 300 000 78 24 000 5 000 19 000  12 000 

1981 / 82 246 000 74 18 000 6 000 12 000  12 000 

1982 / 83 110 000 74 8 000 3 000 5 000  12 000 

1983 / 84 100 000 74 7 000 3 000 5 000  12 000 

1984 / 85 15 000 75 1 000 1 000 0  12 000 

1985 / 86 48 000 77 4 000 2 000 2 000  12 000 

1986 / 87 108 000 80 9 000 4 000 5 000  12 000 

1987 / 88 131 000 51 7 000 2 000 5 000  12 000 

1988 / 89 108 000 86 9 000 5 000 5 000  6 000 

1989 / 90 65 000 123 8 000 3 000 5 000  6 000 

1990 / 91 75 000 188 14 000 2 000 13 000 1 000 6 000 

1991 / 92 68 000 169 12 000 2 000 9 000 1 000 8 000 

1992 / 93 77 000 195 15 000 2 000 11 000 1 000 11 000 

1993 / 94 77 000 205 16 000 2 000 14 000 4 000 16 000 

1994 / 95 86 000 202 17 000 2 000 17 000  14 000 

1995 / 96 244 000 67 16 000 2 000 14 000  15 000 

1996 / 97 267 000 94 25 000 2 000 24 000  14 000 

1997 / 98 327 000 95 31 000 2 000 28 000  15 000 

1998 / 99 333 000 107 36 000 0 34 000  16 000 



1999 / 00 148 000 83 12 000  12 000  17 000 

2000 / 01 235 000 104 24 000  20 000  21 000 

2001 / 02 222 000 141 31 000  31 000  21 000 

2002 / 03 200 000 95 19 000  26 000  14 000 

2003 / 04 230 000 115 26 000  23 000  17 000 

2004 / 05 185 000 144 27 000  27 000  17 000 

2005 / 06 196 000 218 43 000  43 000  17 000 

2006 / 07 162 000 166 27 000  27 000  16 000 

2007 / 08 176 000 144 25 000  26 000  16 000 

2008 / 09 168 000 127 21 000  22 000  15 000 

2009 / 10 126 000 126 16 000  16 000  15 000 

2010 / 11 128 000 198 25 000  21 000  19 000 

2011 / 12 189 000 370 70 000  70 000  19 000 

2012 / 13 143 000 179 26 000  22 000  22 000 

2013 / 14 157 000 198 31 000 1 000 31 000  22 000 

2014 / 15 120 000 131 16 000 0 15 000  22 000 

2015 / 16 101 000 150 15 000 1 000 10 000  26 000 

2016 / 17 116 000 263 31 000  37 000  20 000 

2017 / 18 124 000 201 25 000  30 000  15 000 

2018 / 19 140 000 151 21 000 1 000 20 000  15 000 

2019 / 20 135 000 165 22 000 1 000 18 000  18 000 

2020 / 21 134 000 166 22 000 1 000 27 000  11 000 

2021 / 22 138 000 166 23 000 1 000 22 000  11 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MOZAMBIQUE (MOÇAMBIQUE) 
THE REPUBLIC OF MOZAMBIQUE (officially) 

ISO Code:  MZ/MOZ/508 
Territory:   801 590 km

2
 (309 496 sq. miles) 

Population:  28 369 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Maputo 
National Currency: Metical (ISO Code: MZM/508), MZM1=100Centavos 
 Notes:  50, 100, 500, 1000, 5000, 10000, 20000, 50000, 100000 Metical. 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000, 5000 Metical. 
Language:  Portuguese is the official language. 13 main national languages (Bitonga, Cicopi, Cinyanja, Cinyungue, 
Cisena, Cishona, Ciyao, Echuwabo, Emakhuwa, Kiswahili, Shimaconde, Xironga, Xitsonga) are also widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, February 03 – Heroes’ Day, April 07 – Day Of The Mozambican Woman, 
May 01 – Workers’ Day, June 25 – Independence Day, September 07 – Lusaka Agreement Day, September 25 – Armed Forces Day, 
December 25 – National Family Day / Christmas Day. 
Web-site:  http://www.portaldogoverno.gov.mz, www.mozambique.mz 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CÂMARA DE COMÉRCIO DE MOÇAMBIQUE 
Rua Mateus Sansão Muthemba 452, 
Caixa Postale 1836, 
Maputo, MOZAMBIQUE 
Tel.: +258-21-491970 
Fax: +258-21-490428 
http://www.ccmoz.org.mz 
E-mail: ccm@tvcabo.co.mz, ccm@ccmoz.org.mz 

 
COTTON INSTITUTE OF MOZAMBIQUE 
Eduardo Mondlane Avenue 2221, 
806 Maputo, MOZAMBIQUE 
Tel.: +258-21-431016 
Fax: +258-21-430679 
http://www.iam.gov.mz 
E-mail: gpaposseco@iam.gov.mz 

 
DEPARTAMENTO DO PROTECRO VEGETAL 
Ministerio da Agricultura 
Caixa Postale 1406, 
Maputo, MOZAMBIQUE 
Tel.: +258-21-460097-9, 460100 

Fax: +258-21-491460 (MFA) 
http:// 
E-mail:  
 
MINISTÉRIO DE AGRICULTURA (MINAG) 
Praça Dos Heróis, 
Caixa Postale 1406, 
Maputo, MOZAMBIQUE 
Tel.: +258-21-460011, 460016 
Fax: +258-21-460055 
http://www.minag.gov.mz 
E-mail:  
 
SGS MOCAMBIQUE LDA 
HEADQUARTERS 
Rua Do Bagamoyo 322, 1 Andar, 
Maputo, MOZAMBIQUE 
Tel.: +258-21-313488 
Fax: +258-21-313499 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.maputo@sgs.com

 
 
МЬЯНМА 

 
01 Февраля 2021 военные осуществили государственный переворот, задержав практически всех политических лидеров 
страны, включая Вин Мьина, Президента Мьянмы, и объявив при этом на весь предстоящий год чрезвычайное положение в 
стране. Власть в стране была передана Командующему Вооружёнными Силами Мин Аунг Хлайну. Иностранные государства 
из-за своих позиций по ситуации по-разному отреагировали на случившееся. Руководство многих стран этого региона мира 
заявили, что это внутренние проблемы Мьянмы. 
 



Мьянма является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 29 Июля 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Мьянме По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1934 / 35   17 000  15 000   

1935 / 36   19 000 3 000 19 000   

1936 / 37   21 000 3 000 23 000   

1937 / 38   27 000 3 000 19 000   

1938 / 39   19 000 3 000 17 000   

1939 / 40   19 000 3 000 18 000   

1940 / 41   20 000 2 000 17 000   

1941 / 42   14 000 2 000 5 000   

1942 / 43   15 000 2 000 16 000   

1943 / 44   20 000 2 000 16 000   

1944 / 45   19 000 1 000 3 000   

1945 / 46 91 000 76 7 000 2 000 5 000   

1946 / 47 52 000 88 5 000 2 000 4 000   

1947 / 48 77 000 99 8 000 2 000 5 000   

1948 / 49 79 000 97 8 000 2 000 7 000   

1949 / 50 81 000 108 9 000 2 000 4 000   

1950 / 51 121 000 134 16 000 2 000 14 000 1 000  

1951 / 52 121 000 134 16 000 3 000 16 000 2 000  

1952 / 53 139 000 172 24 000 4 000 20 000   

1953 / 54 143 000 158 23 000 4 000 20 000 0  

1954 / 55 170 000 150 25 000 4 000 17 000   

1955 / 56 162 000 114 19 000 4 000 17 000   

1956 / 57 143 000 122 17 000 4 000 13 000   

1957 / 58 120 000 105 13 000 5 000 7 000   

1958 / 59 121 000 117 14 000 5 000 10 000 1 000  

1959 / 60 133 000 148 20 000 5 000 15 000 1 000  

1960 / 61 153 000 106 16 000 6 000 11 000 0 4 000 

1961 / 62 189 000 121 23 000 6 000 17 000 0 4 000 

1962 / 63 202 000 97 20 000 7 000 14 000  3 000 

1963 / 64 235 000 70 16 000 7 000 11 000 2 000 4 000 

1964 / 65 231 000 85 20 000 8 000 14 000  2 000 

1965 / 66 249 000 66 16 000 10 000 7 000  2 000 

1966 / 67 202 000 75 15 000 10 000 5 000  2 000 

1967 / 68 190 000 86 16 000 14 000 2 000  2 000 

1968 / 69 121 000 90 11 000 12 000   1 000 

1969 / 70 142 000 77 11 000 13 000  3 000 2 000 

1970 / 71 162 000 87 14 000 15 000  2 000 3 000 

1971 / 72 162 000 87 14 000 14 000   3 000 

1972 / 73 162 000 87 14 000 14 000   3 000 

1973 / 74 121 000 117 14 000 14 000   3 000 

1974 / 75 162 000 47 8 000 12 000  4 000 3 000 

1975 / 76 219 000 55 12 000 12 000  2 000 5 000 

1976 / 77 208 000 52 11 000 14 000  2 000 4 000 

1977 / 78 163 000 56 9 000 17 000  8 000 4 000 

1978 / 79 186 000 76 14 000 16 000  1 000 4 000 

1979 / 80 194 000 91 18 000 15 000 1 000 2 000 8 000 

1980 / 81 143 000 119 17 000 17 000 1 000 1 000 7 000 

1981 / 82 193 000 130 25 000 19 000 3 000 4 000 15 000 

1982 / 83 201 000 159 32 000 26 000 4 000 2 000 18 000 

1983 / 84 194 000 170 33 000 28 000 3 000 2 000 22 000 

1984 / 85 201 000 174 35 000 30 000 3 000 2 000 26 000 

1985 / 86 229 000 183 42 000 37 000 2 000 2 000 31 000 

1986 / 87 200 000 165 33 000 39 000 2 000 1 000 24 000 

1987 / 88 160 000 169 27 000 33 000 0  18 000 

1988 / 89 160 000 124 20 000 28 000  1 000 11 000 

1989 / 90 153 000 131 20 000 22 000 2 000 1 000 7 000 

1990 / 91 149 000 134 20 000 18 000 2 000 3 000 10 000 

1991 / 92 154 000 136 21 000 18 000 1 000 2 000 14 000 

1992 / 93 158 000 139 22 000 17 000 5 000 1 000 15 000 

1993 / 94 144 000 99 14 000 12 000 9 000 1 000 10 000 

1994 / 95 209 000 138 29 000 15 000 12 000 1 000 12 000 

1995 / 96 379 000 145 55 000 12 000 44 000 1 000 12 000 

1996 / 97 333 000 168 56 000 10 000 46 000 1 000 12 000 

1997 / 98 267 000 227 61 000 17 000 21 000  34 000 

1998 / 99 326 000 175 57 000 22 000 35 000  34 000 

1999 / 00 341 000 185 63 000 33 000 31 000  34 000 

2000 / 01 324 000 170 55 000 40 000 15 000  34 000 

2001 / 02 295 000 172 51 000 42 000 9 000  34 000 

2002 / 03 303 000 171 52 000 44 000 8 000  34 000 

2003 / 04 292 000 195 57 000 44 000 13 000  34 000 

2004 / 05 305 000 230 70 000 51 000 19 000  34 000 

2005 / 06 332 000 256 85 000 66 000 19 000  34 000 



2006 / 07 354 000 273 97 000 86 000 4 000  40 000 

2007 / 08 368 000 302 111 000 103 000   49 000 

2008 / 09 367 000 444 163 000 134 000 8 000  70 000 

2009 / 10 359 000 524 188 000 174 000 4 000  81 000 

2010 / 11 349 000 579 202 000 183 000 8 000  93 000 

2011 / 12 349 000 581 203 000 192 000   104 000 

2012 / 13 349 000 584 204 000 201 000   107 000 

2013 / 14 299 000 647 194 000 201 000   99 000 

2014 / 15 299 000 650 195 000 201 000  11 000 104 000 

2015 / 16 239 000 653 156 000 207 000  51 000 104 000 

2016 / 17 244 000 634 155 000 207 000  10 000 62 000 

2017 / 18 249 000 634 158 000 207 000  57 000 69 000 

2018 / 19 239 000 634 152 000 207 000 0 56 000 69 000 

2019 / 20 239 000 634 152 000 163 000 7 000 8 000 88 000 

2020 / 21 239 000 634 152 000 163 000 16 000 17 000 78 000 

2021 / 22 241 000 634 153 000 165 000 16 000 27 000 78 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
MYANMAR 
THE UNION OF MYANMAR (officially) 

ISO Code:  MM/MMR/104 
Territory:   676 577 km

2
 (261 228 sq. miles) 

Population:  54 107 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Yangon (Rangoon) 
National Currency: Kyat (ISO Code: MMK/104), MMK1=100Pyas 
 Notes:  50 Pyas. 1, 5, 10, 15, 20, 45, 90, 100, 200, 500, 1000 Kyat. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Pyas. 1 Kyat. 
Language:  Myanmar (Burmese) is the official language. There are over 100 dialects spoken in Myanmar. English is 
spoken in business circles. 
Electricity:  220/230V 50c AC 
National Holidays: January 04 – Independence Day, February 12 – Union Day, March 02 – Peasants’ Day (Anniversary Of The 
1962 Coup), variable (March) – Full Moon Of Tabaung, March 27 – Armed Forces Day, variable (March/April) – Easter Holiday, 
variable (April) – Maha Thingyan (Water Festival), April 17 – Myanmar New Year’s Day, May 01 – Labor Day, variable (May) – Full 
Moon Of Kasone, July 19 – Martyrs’ Day, variable (August) – Full Moon Of Waso (Beginning Of Buddhist Lent), variable 
(October/November) – Full Moon Of Thadingyut (End Of Buddhist Lent), variable (November) – Tazaungmon Full Moon Day, 
December 25 – Christmas Day, variable (December) – National Day, variable (December/January) – Kayin New Year, variable 
(December/January) – Idul Athwaha. Buddhist holidays are determined according to lunar sightings, and dates given here are 
approximations only. Other festivals celebrated by minorities include the Hindu Devali festival in November; Islamic observance of 
Bakri Idd in November; and the Karen New Year in early January. 
Web-site:  http://www.myanmar.gov.mm, www.myanmar.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

MINISTRY OF AGRICULTURE, LIVESTOCK AND IRRIGATION 
Office No. 15 & 36 (NayPyiTaw), 
Yangon, MYANMAR 
Tel.: +95-67-408212, 410004, 431109 (Cotton & Allied Fiber Crops) 
Fax: +95-67-408049 
http://www.moali.gov.mm 
E-mail: contact@e-moali.gov.mm 
 
MYANMAR GARMENT MANUFACTURERS ASSOCIATION 
9

th
 Floor, UMFCCI Tower, 29 Min Ye Kyaw Swar Road, 

Yangon, MYANMAR 
Tel.: +95-1-2300253, 2314829 
Fax: +95-1- 
http://www.myanmargarments.org 
E-mail: profficer.mgma@gmail.com 
 
PLANT PROTECTION DIVISION 
Myanmar Agriculture Service, Ministry of Agriculture and Irrigation 
Bayintnaung Road (Kanbe Road), Yankin Township, West Gyogone, 
Yangon 11011, MYANMAR 
Tel.: +95-1-640459, 644214 
 +95-67-410138 (Myanmar Agriculture Service) 

Fax: +95-1-644019 
http://www.ppagriserve.com.mm 
E-mail: ppmas.moai@mptmail.net.mm, dap.moai@mptmail.net.mm 

 
SGS (MYANMAR) LIMITED 
79/80 Bahosi Housing Complex, Wardan Street, Lanmadaw Tsp, 
PO Box 975, 
Yangon, MYANMAR 
Tel.: +95-1-211537, 211538, 211547, 220225 
Fax: +95-1-211549 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.myanmar@sgs.com 

 
UNION OF MYANMAR FEDERATION OF CHAMBERS OF 
COMERCE AND INDUSTRY (UMFCCI) 
UMFCCI Office Tower, 29 Min-Ye-Kyaw-Swar Road, 
PO Box 1557 Lanmadaw Township, 
Yangon 11141, MYANMAR 
Tel.: +95-1-214344-9 
Fax: +95-1-214484 
http://www.umfcci.com.mm 
E-mail: umfcci@mptmail.net.mm

 
 
НИГЕР 

 
Нигер является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 13 Декабря 1996, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 31 Декабря 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Нигере По Сезонам 
 



Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61   0     

1961 / 62   1 000  1 000   

1962 / 63   2 000  1 000   

1963 / 64   2 000  1 000   

1964 / 65 15 000 160 2 000 1 000 1 000  1 000 

1965 / 66 17 000 118 2 000 1 000 1 000  1 000 

1966 / 67 16 000 148 2 000 1 000 2 000  1 000 

1967 / 68 17 000 125 2 000 1 000 2 000  1 000 

1968 / 69 17 000 141 2 000 1 000 2 000   

1969 / 70 22 000 169 4 000 1 000 3 000  1 000 

1970 / 71 20 000 176 3 000 1 000 2 000  1 000 

1971 / 72 20 000 152 3 000 1 000 2 000  1 000 

1972 / 73 13 000 146 2 000 1 000 1 000  0 

1973 / 74 9 000 142 1 000 1 000   0 

1974 / 75 15 000 188 3 000 2 000   1 000 

1975 / 76 16 000 253 4 000 2 000 3 000  1 000 

1976 / 77 13 000 203 3 000 1 000 1 000  1 000 

1977 / 78 8 000 179 1 000 1 000 1 000  1 000 

1978 / 79 9 000 164 1 000 1 000 1 000  1 000 

1979 / 80 5 000 256 1 000 1 000   1 000 

1980 / 81 4 000 275 1 000 1 000  0 1 000 

1981 / 82 2 000 349 1 000 1 000  0 1 000 

1982 / 83 2 000 478 1 000 1 000  0 1 000 

1983 / 84 4 000 406 2 000 1 000 0  1 000 

1984 / 85 5 000 319 1 000 1 000 0  1 000 

1985 / 86 6 000 314 2 000 1 000 0  1 000 

1986 / 87 9 000 334 3 000 1 000 2 000  1 000 

1987 / 88 12 000 291 3 000 1 000 2 000  1 000 

1988 / 89 7 000 344 2 000 1 000 2 000  1 000 

1989 / 90 9 000 211 2 000 1 000 1 000  1 000 

1990 / 91 9 000 98 1 000 1 000 0  1 000 

1991 / 92 12 000 83 1 000 1 000 0  0 

1992 / 93 5 000 400 2 000 1 000 1 000  1 000 

1993 / 94 5 000 400 2 000 1 000 1 000  1 000 

1994 / 95 5 000 400 2 000 1 000 1 000  1 000 

1995 / 96 5 000 400 2 000 1 000 1 000  1 000 

1996 / 97 5 000 400 2 000 1 000 1 000  1 000 

1997 / 98 5 000 400 2 000 1 000 1 000  1 000 

1998 / 99 5 000 480 2 000 1 000 1 000  1 000 

1999 / 00 3 000 433 1 000 1 000 0  1 000 

2000 / 01 2 000 400 1 000 1 000 1 000  0 

2001 / 02 3 000 400 1 000 1 000 0  0 

2002 / 03 3 000 400 1 000 1 000 0  0 

2003 / 04 3 000 431 1 000 1 000 0  0 

2004 / 05 5 000 423 2 000 1 000 1 000  0 

2005 / 06 5 000 413 2 000 1 000 1 000  0 

2006 / 07 5 000 426 2 000 1 000 1 000  0 

2007 / 08 5 000 426 2 000 1 000 1 000  0 

2008 / 09 5 000 431 2 000 1 000 1 000  0 

2009 / 10 5 000 435 2 000 1 000 1 000  0 

2010 / 11 5 000 439 2 000 1 000 1 000  0 

2011 / 12 5 000 444 2 000 1 000 1 000  0 

2012 / 13 5 000 448 2 000 1 000 1 000  0 

2013 / 14 5 000 444 2 000 1 000 1 000  0 

2014 / 15 5 000 448 2 000 1 000 1 000  0 

2015 / 16 5 000 448 2 000 1 000 1 000  0 

2016 / 17 5 000 447 2 000 1 000 1 000  0 

2017 / 18 5 000 429 2 000 1 000 1 000  0 

2018 / 19 4 000 469 2 000 1 000 1 000  0 

2019 / 20 5 000 470 2 000 1 000 1 000  0 

2020 / 21 5 000 470 2 000 1 000 1 000  0 

2021 / 22 5 000 473 2 000 1 000 1 000  0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
NIGER 
THE REPUBLIC OF NIGER (officially) 

ISO Code:  NE/NER/562 
Territory:   1 267 000 km

2
 (489 191 sq. miles) 

Population:  20 284 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Niamey 
National Currency: Franc CFA (West African Franc) (ISO Code: XOF/952) XOF1=100Centimes 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000 Francs CFA. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 250 Francs. 200, 500 FCFA (Francs CFA). 
Language:  French is the official language. Hausa is spoken by half of the population. Djerma, Fulani, Manga, Tuareg 
and Zarma are also spoken. 
Electricity:  220/380V 50c AC 



National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Tabaske (Feast Of The Sacrifice), variable (March) – 
Islamic New Year, variable (March/April) – Easter Monday, April 24 – National Concord Day, May 01 – Labor Day, variable (May) – 
Mouloud (Birth Of The Prophet Muhammad), August 03 – Independence Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), 
December 18 – Proclamation Of The Republic, December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings 
of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid 
Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed 
during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr 
and Tabaske may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.presidence.ne, www.gouv.ne, www.niger-tourisme.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE, D’INDUSTRIE ET D’ARTISANAT 
DU NIGER (CCIAN) 
168, Place De La Concertation, 
BP 209, 
Niamey, NIGER 
Tel.: +227-20732210 
Fax: +227-20734668 
http://www.ccian.ne 
E-mail:  

 
DIRECTION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministere de l’Agriculture et de l’Elevage 
BP 323, 

Niamey, NIGER 
Tel.: +227-20734492, 20741157 
Fax: +227-20732665 
http:// 
E-mail:  
 
SGS BENIN 
PO Box 2526, 
Cotonou, BENIN 
Tel.: +229-300709 
Fax: +229-301946 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
НИГЕРИЯ 

 
Нигерия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 18 Ноября 1960. 
 

 

Развитие Ситуации В Нигерии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   10 000     

1925 / 26   12 000     

1926 / 27   9 000  9 000   

1927 / 28   7 000  5 000   

1928 / 29   9 000  4 000   

1929 / 30   11 000  6 000   

1930 / 31   7 000  8 000   

1931 / 32   3 000  4 000   

1932 / 33   8 000  1 000   

1933 / 34   8 000  5 000   

1934 / 35   13 000  6 000   

1935 / 36   13 000 2 000 11 000   

1936 / 37   11 000 2 000 11 000   

1937 / 38   8 000 2 000 10 000   

1938 / 39   7 000 2 000 6 000   

1939 / 40   11 000 2 000 5 000   

1940 / 41   15 000 2 000 10 000   

1941 / 42   9 000 3 000 24 000   

1942 / 43   8 000 5 000 7 000   

1943 / 44   7 000 8 000 6 000   

1944 / 45   5 000 8 000 3 000   

1945 / 46   13 000 7 000 3 000   

1946 / 47   13 000 7 000 7 000   

1947 / 48   9 000 4 000 6 000   

1948 / 49   13 000 3 000 8 000   

1949 / 50   14 000 3 000 11 000   

1950 / 51   17 000 3 000 20 000   

1951 / 52   24 000 3 000 10 000   

1952 / 53   21 000 3 000 21 000   

1953 / 54   28 000 2 000 30 000   

1954 / 55   36 000 2 000 26 000   

1955 / 56   30 000 1 000 35 000   

1956 / 57   29 000 3 000 25 000   

1957 / 58   49 000 5 000 24 000   

1958 / 59   37 000 5 000 43 000   

1959 / 60   35 000 5 000 32 000   

1960 / 61   54 000 7 000 40 000  19 000 

1961 / 62   34 000 8 000 37 000  8 000 

1962 / 63   51 000 11 000 31 000  16 000 

1963 / 64   44 000 14 000 32 000  13 000 



1964 / 65 324 000 144 47 000 17 000 19 000  23 000 

1965 / 66 344 000 132 46 000 17 000 25 000  26 000 

1966 / 67 344 000 151 52 000 22 000 24 000  31 000 

1967 / 68 304 000 89 27 000 22 000 25 000  12 000 

1968 / 69 364 000 155 56 000 27 000 11 000  27 000 

1969 / 70 445 000 207 92 000 38 000 19 000  60 000 

1970 / 71 405 000 96 39 000 41 000 26 000  30 000 

1971 / 72 405 000 94 38 000 41 000 1 000  26 000 

1972 / 73 445 000 107 48 000 37 000 7 000  30 000 

1973 / 74 486 000 62 30 000 50 000 2 000 10 000 19 000 

1974 / 75 500 000 104 52 000 54 000  24 000 39 000 

1975 / 76 526 000 115 61 000 60 000  4 000 43 000 

1976 / 77 704 000 117 82 000 50 000 7 000 0 70 000 

1977 / 78 635 000 63 40 000 41 000 5 000 1 000 65 000 

1978 / 79 526 000 72 38 000 46 000 23 000  35 000 

1979 / 80 476 000 62 29 000 46 000  12 000 31 000 

1980 / 81 445 000 61 27 000 33 000  6 000 3 000 

1981 / 82 429 000 49 21 000 31 000  10 000 4 000 

1982 / 83 405 000 49 20 000 45 000  25 000 4 000 

1983 / 84 405 000 32 13 000 58 000  45 000 4 000 

1984 / 85 405 000 39 16 000 60 000  45 000 5 000 

1985 / 86 220 000 45 10 000 55 000  49 000 9 000 

1986 / 87 285 000 98 28 000 45 000  17 000 9 000 

1987 / 88 320 000 94 30 000 54 000  24 000 9 000 

1988 / 89 360 000 133 48 000 58 000  15 000 14 000 

1989 / 90 380 000 108 41 000 53 000 2 000 11 000 11 000 

1990 / 91 380 000 95 36 000 74 000  46 000 19 000 

1991 / 92 380 000 100 38 000 74 000 2 000 46 000 27 000 

1992 / 93 340 000 185 63 000 82 000 1 000 20 000 27 000 

1993 / 94 220 000 236 52 000 80 000 7 000 30 000 22 000 

1994 / 95 210 000 214 45 000 77 000  41 000 31 000 

1995 / 96 250 000 240 60 000 81 000  10 000 20 000 

1996 / 97 210 000 238 50 000 70 000 10 000 20 000 10 000 

1997 / 98 327 000 214 70 000 65 000 10 000 15 000 20 000 

1998 / 99 300 000 218 65 000 50 000 20 000 15 000 31 000 

1999 / 00 280 000 179 50 000 50 000 16 000 15 000 30 000 

2000 / 01 350 000 157 55 000 55 000 29 000 15 000 16 000 

2001 / 02 375 000 160 60 000 60 000 10 000 15 000 21 000 

2002 / 03 340 000 250 85 000 70 000 22 000 10 000 24 000 

2003 / 04 375 000 200 75 000 70 000 20 000 15 000 25 000 

2004 / 05 400 000 237 95 000 70 000 25 000 15 000 40 000 

2005 / 06 330 000 253 84 000 67 000 35 000 14 000 36 000 

2006 / 07 363 000 179 65 000 63 000 23 000 12 000 26 000 

2007 / 08 300 000 230 69 000 54 000 26 000 10 000 26 000 

2008 / 09 261 000 230 60 000 40 000 28 000 5 000 22 000 

2009 / 10 196 000 225 44 000 22 000 20 000 2 000 26 000 

2010 / 11 250 000 180 45 000 20 000 47 000 12 000 16 000 

2011 / 12 350 000 180 63 000 20 000 32 000 1 000 29 000 

2012 / 13 315 000 197 62 000 19 000 40 000 1 000 33 000 

2013 / 14 284 000 203 57 000 19 000 47 000 1 000 26 000 

2014 / 15 298 000 205 61 000 21 000 38 000 1 000 29 000 

2015 / 16 253 000 205 52 000 23 000 37 000 1 000 22 000 

2016 / 17 253 000 202 51 000 25 000 31 000 1 000 18 000 

2017 / 18 261 000 196 51 000 28 000 20 000 1 000 22 000 

2018 / 19 250 000 205 51 000 28 000 29 000 1 000 17 000 

2019 / 20 130 000 342 44 000 25 000 23 000 1 000 15 000 

2020 / 21 264 000 342 90 000 30 000 36 000 1 000 40 000 

2021 / 22 272 000 343 93 000 30 000 64 000 1 000 40 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
NIGERIA 
THE FEDERAL REPUBLIC OF NIGERIA (officially) 

ISO Code:  NG/NGA/566 
Territory:   923 768 km

2
 (356 669 sq. miles) 

Population:  184 635 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Abuja 
National Currency: Naira (ISO Code: NGN/566), NGN1=100Kobo 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100 Naira. 
 Coins:  1, 5, 10, 50 Kobo. 1 Naira. 
Language:  English is the official language. A variation of English (Pidgin English) is also spoken. The three main 
Nigerian languages are Hausa, Lbo (also spelt Lgbo) and Yoruba; another 400 languages are also spoken in the country. 
Electricity:  220/250V 50c AC. Single phase. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid Al-Kabir (Feast Of The Sacrifice), variable 
(March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Workers’ Day, variable (May) – Mouloud (Birth Of The Prophet), October 01 
– Independence Day (1960), variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day, December 26 – 
Boxing Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are 
approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and 
normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking 



and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Kabir (Eid Al-Adha) may last anything from two 
to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.nigeria.gov.ng, www.lagosstate.gov.ng 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

FEDERAL MINISTRY OF COMMERCE 
Commodities and Export Trade Department 
Old Secretariat, Garki, Area 1, 
PMB 88, 
Abuja, NIGERIA 
Tel.: +234-9-2342770, 2346024 
Fax: +234-9-2341541, 2344001 
http:// 
E-mail: nepc@nigol.net.ng 

 
NATIONAL COTTON ASSOCIATION OF NIGERIA (NACOTAN) 
48/50 Ahmadu Bello Way, Nagwamtse House, 
Kaduna, NIGERIA 
Tel.: +234-8035902208 
Fax: +234-8077972766 
http://www.nacotan.org.ng 
E-mail: info@nacotan.org.ng 
 
NIGERIAN ASSOCIATION OF CHAMBERS OF COMMERCE, 
INDUSTRY, MINES AND AGRICULTURE (NACCIMA) 
8A, Oba Akinjobi Way, Gra Ikeja, 
PMB 12816, 
Lagos, NIGERIA 
Tel.: +234-1-4710827, 4932481, 4964727 

Fax: +234-1-4964737 
http://www.naccima.com 
E-mail: contact@naccima.com 

 
NIGERIA PLANT QUARANTINE SERVICE 
Federal Ministry of Agriculture and Natural Resources 
Department of Agriculture 
Moor Plantation, 
PMB 5672, 
Ibadan, NIGERIA 
Tel.: +234-2-2313842, 2314183 
Fax: +234-9-2342777 (c/o Abuja) 
http:// 
E-mail:  

 
SGS INSPECTION SERVICES NIGERIA LIMITED 
HEADQUARTERS 
7B Etim Inyang Crescent, Off Muri Okunola Street, 
Lagos, NIGERIA 
Tel.: +234-1-2620736/7, 2625344/9 
Fax: +234-1-2620732 
http://www.ng.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.nigeria@sgs.com 

 
 
НИКАРАГУА 

 
Никарагуа является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 03 Сентября 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 28 Мая 1950. 
 

 

Развитие Ситуации В Никарагуа По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1932 / 33   0     

1933 / 34   0     

1934 / 35 3 000  0     

1935 / 36 3 000  0     

1936 / 37 3 000  1 000  1 000   

1937 / 38 3 000  1 000  1 000   

1938 / 39 3 000  1 000  1 000   

1939 / 40   1 000  1 000   

1940 / 41   1 000  1 000   

1941 / 42   2 000  1 000   

1942 / 43   1 000  1 000   

1943 / 44   1 000     

1944 / 45   1 000     

1945 / 46 3 000 307 1 000 1 000    

1946 / 47   0     

1947 / 48    1 000    

1948 / 49 2 000 448 1 000 1 000    

1949 / 50 14 000 307 4 000 1 000 2 000   

1950 / 51 17 000 295 5 000 1 000 5 000   

1951 / 52 45 000 235 10 000 1 000 3 000   

1952 / 53 30 000 423 13 000 1 000 15 000   

1953 / 54 43 000 533 23 000 1 000 23 000   

1954 / 55 87 000 513 45 000 1 000 22 000   

1955 / 56 87 000 402 35 000 1 000 52 000   

1956 / 57 70 000 604 42 000 1 000 32 000   

1957 / 58 61 000 784 48 000 1 000 32 000   

1958 / 59 74 000 632 47 000 1 000 72 000   

1959 / 60 67 000 424 28 000 1 000 25 000   

1960 / 61 61 000 552 34 000 2 000 30 000  5 000 

1961 / 62 75 000 742 56 000 2 000 53 000  5 000 

1962 / 63 93 000 780 73 000 2 000 63 000  13 000 

1963 / 64 115 000 815 94 000 2 000 88 000  16 000 

1964 / 65 135 000 918 124 000 3 000 124 000  13 000 

1965 / 66 143 000 774 111 000 3 000 116 000  4 000 



1966 / 67 152 000 757 115 000 3 000 92 000  23 000 

1967 / 68 147 000 692 102 000 3 000 93 000  27 000 

1968 / 69 132 000 688 91 000 3 000 103 000  9 000 

1969 / 70 109 000 616 67 000 3 000 62 000  11 000 

1970 / 71 95 000 814 78 000 4 000 83 000  2 000 

1971 / 72 109 000 927 101 000 5 000 94 000  7 000 

1972 / 73 147 000 677 100 000 4 000 94 000  10 000 

1973 / 74 181 000 793 144 000 5 000 115 000  36 000 

1974 / 75 178 000 680 121 000 5 000 132 000  21 000 

1975 / 76 143 000 759 109 000 5 000 113 000  12 000 

1976 / 77 198 000 586 116 000 6 000 117 000  5 000 

1977 / 78 217 000 558 121 000 3 000 114 000  9 000 

1978 / 79 173 000 644 112 000 1 000 116 000  4 000 

1979 / 80 45 000 480 21 000 3 000 19 000  3 000 

1980 / 81 94 000 796 75 000 3 000 71 000  3 000 

1981 / 82 132 000 475 63 000 3 000 58 000  5 000 

1982 / 83 90 000 884 79 000 4 000 78 000  3 000 

1983 / 84 115 000 743 85 000 5 000 67 000  17 000 

1984 / 85 161 000 424 68 000 4 000 66 000  15 000 

1985 / 86 124 000 403 50 000 3 000 48 000  14 000 

1986 / 87 65 000 755 49 000 4 000 46 000  12 000 

1987 / 88 60 000 592 35 000 3 000 32 000  12 000 

1988 / 89 40 000 654 26 000 4 000 24 000  10 000 

1989 / 90 35 000 707 25 000 2 000 24 000  9 000 

1990 / 91 45 000 667 30 000 2 000 29 000  8 000 

1991 / 92 35 000 693 25 000 1 000 26 000  6 000 

1992 / 93 2 000 588 1 000 1 000 5 000  2 000 

1993 / 94 2 000 622 1 000 1 000 0  2 000 

1994 / 95 2 000 516 1 000 1 000 2 000  1 000 

1995 / 96 10 000 682 7 000 1 000 5 000  1 000 

1996 / 97 4 000 427 2 000 0 2 000  1 000 

1997 / 98 2 000 417 1 000 0 1 000  0 

1998 / 99    0   0 

1999 / 00 2 000 538 1 000 1 000   0 

2000 / 01 2 000 538 1 000 1 000   0 

2001 / 02 2 000 538 1 000 1 000   0 

2002 / 03 2 000 538 1 000 1 000   0 

2003 / 04 2 000 538 1 000 1 000   0 

2004 / 05 2 000 538 1 000 1 000   0 

2005 / 06 2 000 538 1 000 1 000   0 

2006 / 07 2 000 538 1 000 1 000   0 

2007 / 08 2 000 543 1 000 1 000   0 

2008 / 09 2 000 543 1 000 1 000 0  0 

2009 / 10 2 000 543 1 000 1 000 0  0 

2010 / 11 2 000 543 1 000 1 000 0  0 

2011 / 12 2 000 543 1 000 1 000 0  0 

2012 / 13 2 000 543 1 000 1 000 0  0 

2013 / 14 2 000 549 1 000 1 000 0  0 

2014 / 15 2 000 549 1 000 1 000 0  0 

2015 / 16 2 000 549 1 000 1 000 0  0 

2016 / 17 2 000 549 1 000 1 000 0  0 

2017 / 18        

2018 / 19        

2019 / 20        

2020 / 21        

2021 / 22        
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
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ПЕРУ 

 
Хлопчатник издавна являлся местной сельскохозяйственной культурой для Перу, по крайней мере об этом свидетельствуют 
исторические находки и данные. Первые Испанские конкистадоры обнаружили на территории нынешнего государства Перу 
коренных жителей, носивших одежду из хлопка. Найденные на территории Перу древние мумии также были завёрнуты в 
материалы из хлопка. 
 
Изначально сельскохозяйственные богатства Западного полушария игнорировались, поскольку Испанцы, захватившие и 
создавшие на его территории свои колонии, были заинтересованы тогда только в драгоценных металлах, а культура белой 
ткани (culture of the white fabric) тогда у них отсутствовала. Первый документально зафиксированный факт вывоза хлопка из 
Перу относится к 1862, когда в Британский Ливерпул были доставлены 683 кипы. Данному событию способствовала острая 
нужда в хлопке, возникшая вследствие Американской Гражданской Войны (American Civil War; 1861–65). В 1865 в Ливерпул 
было поставлено уже 8 290 кип Перуанского хлопка, а в период с 1885 по 1892 средний объём ввозимого в Ливерпул из Перу 
хлопка составлял 12 000 кип. Британские прядильщики использовали ‘грубый Перуанский’ (‘rough Peruvian’) хлопок, как они его 
называли, для смески с шерстью, что приводило к меньшей усадке вырабатываемых из такой смешанной пряжи тканей. Такое 
волокно получалось при первичной переработке собранного у Хлопчатника Селекционного Сорта (или Разновидности 
(Variety)) Танкис (Tanquis) хлопка-сырца. В 1885 первые 14 кип Перуанского хлопкового волокна были ввезены в Соединённые 
Штаты Америки; и США постепенно наращивали ввоз хлопка из Перу, в частности в 1890 объём ввоза вырос до 9 500 кип, в 
1895 – до 24 000 кип, а пик ввоза пришёлся на 1919, когда США завезли из Перу 63 400 кип. В целом же с 1915 по 1919 
Соединённые Штаты Америки ежегодно ввозили из Перу хлопкового волокна в количестве в среднем 26 000 кип, с 1920 по 
1929 – 21 350 кип. Однако, после введения в 1930 в США новых тарифов на ввоз и в годы депрессии в её экономике с 1930 по 
1939 США ежегодно завозили из Перу в среднем лишь по 2 180 кип хлопкового волокна. II Мировая Война (World War II; 1939–
45) и крайне низкие посевные площади в США под длиннноволокнистым Хлопчатником привели к наращиванию ими ввоза 
хлопкового волокна из Перу. В результате с 1940 по 1949 США ежегодно ввозили из Перу в среднем по 15 050 кип, с 1950 по 
1957 – 13 952 кип хлопкового волокна как со средней длиной штапелька, полученного из Селекционного Сорта Танкис, так и с 
экстра длинным штапельком. По данным Международного Совещательного Комитета по Хлопку (International Cotton Advisory 
Committee; Вашингтон, США) в конце 1950-х США установили квоту на ввоз из Перу хлопкового волокна, произведённого из 
Селекционных Сортов Танкис (Tanquis), в размере 3 000 кип в год. Это волокно использовалось в США в качестве связующего 
(binder) при выработке асбестовой пряжи (asbestos yarn) и для выработки пряжи, из которой изготавливали ткань молето (или 
молытэн (molleton)), использовавшуюся для покрытия валиков увлажняющих аппаратов в литографских и множительных 
машинах (lithograph and multilith machines). 
 
Возделывание Хлопчатника в Перу в географическом отношении органичивалось Тихоокеанскими прибрежными зонами в 
долинах многочисленных рек, редко превышавшими 40–50 миль (или 64–81 километров) вглубь суши. В начале XX века из 
завезённых семян Египетского Селекционного Сорта Мит Афифи (Mit Afifi) в Перу возделывался и районированный 
Хлопчатник с экстра длинным штапельком (extra-long staple Cotton). Он выращивался лишь в орошаемых долинах Рек Чира и 
Пьюра (Chira and Piura valleys) на крайнем Севере (in the far north) Тихоокеанского побережья страны, то есть севернее 
столицы страны – города Лима (Lima). Возделывание Хлопчатника в этих долинах во многом зависело от вод этих двух рек, по 
крайней мере когда в 1951 и 1952 эти две реки были практически пересохшими, хлопка-сырца удалось собрать там либо 
совсем мало, либо вообще ничего. Такие казусы были со временем исключены после завершения строительного проекта на 
Реке Кирос (River Quiroz project), стабилизировавшего производство в долине Пьюры и позволившего расширить площадь 
орошаемых земель. Поскольку Правительство Перу не выдвигало при этом никаких ограничений на возделывание в стране 
Хлопчатника, местные хлопкоробы расчитывали ещё больше увеличить в этой зоне площади посева под Хлопчатником с 
экстра длинным штапельком. Что касается средневолокнистого хлопка и хлопка с обыкновенным длинным штапельком 
Селекционных Сортов Танкис (Tanquis), то его возделывание осуществлялось в долинах рек южнее столицы страны – города 
Лима. Сев Хлопчатника Селекционного Сорта Танкис в Южной части Перу производился с Августа по Ноябрь, а сбор урожая – 
с Апреля по Сентябрь; в то время как сев Хлопчатника с экстра длинным штапельком в Северной части Перу производился с 
Января по Март, а сбор урожая – с Июля по Октябрь. Сложившаяся ситуация с географическим разделением двух основных 
Разновидностей Хлопчатника, возделывавшихся в Перу, обеспечивала их высокую степень изоляции друг от друга и защиту 
от проблем кроссбридинга (cross-breeding problems) – скрещивания неродственных форм одного Вида. 
 
Кстати, Селекционный Сорт Танкис (Tanquis) был использован Американским Доктором Вокэром И. Брайэном (Dr. Walker E. 
Bryan) из Университета Аризоны (University of Arizona), разводчиком растений (plant breeder) в качестве одного из базовых 
типов при скрещивании для получения новых Селекционных Сортов (или Разновидностей) Хлопчатника; так, например, 
активно использовавшийся в Юго-Западных Штатах США высокоурожайный (high-yielding) Селекционный Сорт Пима Эс.1 
(Pima S-1) также был получен им в результате скрещивания с Перуанским Хлопчатником Селекционного Сорта Танкис. Другой 
Американец Кенис Би. МэкМикен (Kenneth B. McMicken), Управляющий (Manager) Юго-Западной Хлопковой Компании 
(Southwest Cotton Company) – дочернего предприятия Годиэ (Goodyear subsidiary) из Личвилд Парка, Штат Аризона (Litchfield 
Park, State of Arizona), после своей 6-месячной поездки в Перу в 1930 в своём отчёте о Селекционном Сорте Танкис (Tanquis) 
отметил следующее:- Он был обнаружен где-то в 1915 в одноимённом поместье (hacienda) одного из Перуанских 
землевладельцев (landlord). При этом данный сорт Хлопчатника имеет все характеристики гибридов первого поколения (first 



generation hybrids), которые встречаются в США у Селекционного Сорта Пима на полях в Долине Солёной Реки (Salt River 
Valley). С точки зрения выращивателя (grower) он является прекрасным хлопком, который быстро вырастает, устойчив к вилту 
(или увяданию (wilt)), высокопродуктивный с выходом (outturn) волокна из хлопка-сырца около 40%, кипы среднего веса, 
возделывается на половине посевных площадей практически всех долин. К его недостаткам можно отнести сравнительно 
более позднее созревание (rather late maturing). Вместе с тем с точки зрения рыночной реализации Селекционный Сорт 
Танкис имеет принципиальные недостатки (principal faults), в частности волокну не достаёт однородности (lint lacks uniformity) и 
волокно не слишком крепкое и грубое по текстуре (harsh in texture), а длина штапелька у него варьируется в диапазоне от 1-1/8 
до 1-1/2 дюйма, причём среднее её значение находится где-то в середине этого диапазона. 
 
В 1923 в страну были завезены для испытаний семена Американского Селекционного Сорта Пима (Pima), и спустя всего два 
года из Перу было вывезено 1 800 кип волокна, полученного из него. А в сезон 1930/31 производство волокна с экстра 
длинным штапельком из районированного (acclimatized) Селекционного Сорта Перуанская Пима (Peruvian Pima) составило 
28 307 кип. К 1933 данный сорт практически полностью заменил акклиматизированный ранее Египетский Селекционный Сорт 
Мит Афифи; по крайней мере в тот год из страны было вывезено 21 708 кип волокна с экстра длинным штапельком, 
полученного из Селекционного Сорта Перуанская Пима, и всего лишь 87 кип волокна с экстра длинным штапельком, 
полученного из Селекционного Сорта Мит Афифи. И, кстати, Перуанская Пима, как правило, обладала более длинным 
штапельком, нежели Египетский Мит Афифи или Американская Пима, но из-за меньшей крепости её волокна оно не могло 
быть использовано при производстве швейных ниток (sewing threads). Вместе с тем хлопковое волокно, полученное из 
Перуанской Пимы, после мерсеризации полученной из него ткани обладало красивым блеском (beautiful luster), вследствие 
которого международные швейники использовали данную ткань для пошива тонких сорочечных и платьевых изделий (fine 
shirting and dress goods). Кому-то, наверное, будет интересно узнать о том, что опубликовала в своём отчёте Комиссия США по 
Тарифам (US Tariff Commission), ссылаясь на данные из Информационного Бюллетеня Департамента Сельского Хозяйства 
США № 33 за Декабрь 1950 (USDA Information Bulletin 33, December 1950). В частности была обнародована статистика 
потребления прядильщиками США в 1949 хлопкового волокна, ввезённого из Перу и Египта, а именно:- из переработанных 
6 246 кип волокна с экстра длинным штапельком из Перуанской Пимы, 6 078 кип было переработано в пряжу для 
последующего изготовления из неё тканых тканей (woven fabric), таких как широкое полотно (broadcloth), органди (organdy), 
вуаль (voile) и ткань для лент пишущих машинок (fabric for typewriter ribbon), 156 кип данного волокна было переработано в 
швейные нитки и 6 кип волокна было переработано в пряжу для последующего изготовления из неё вязаных (или 
трикотажных) тканей (knitted goods) и резинового покрытия (rubber covering); а все 57 027 кип волокна с экстра длинным 
штапельком из Египетского Хлопчатника были переработаны в швейные нитки. 
 
В самом начале 1950-х средневолокнистый хлопок Селекционного Сорта Танкис и хлопок с обыкновенным длинным 
штапельком (ordinary-long-staple cotton), равным 1-5/32–1-1/4 дюйма, составлял львиную долю всего возделываемого в Перу 
Хлопчатника, но в то же время в стране наметилась тенденция на увеличение выращивания Хлопчатника с экстра длинным 
штапельком. В частности, в сезон 1950/51 в Перу всего было произведёно 388 200 кип хлопкового волокна, из которых 353 500 
кип (91%) составляли среднее волокно и обыкновенное длинное волокно, полученные из Селекционных Сортов Танкис, и 
31 900 кип хлопкового волокна с экстра длинным штапельком. В четыре сезона с 1950/51 по 1953/54 ежесезонное среднее 
производство хлопкового волокна с экстра длинным штапельком составляло 39 900 кип; а в последующие пять сезонов с 
1954/55 по 1958/59 оно выросло до 95 800 кип. В сезон 1957/58 всего было произведено 500 000 кип хлопкового волокна, из 
которых 386 500 кип (77.3%) составляли среднее волокно и обыкновенное длинное волокно, полученные из Селекционных 
Сортов Танкис, и 107 500 кип хлопкового волокна с экстра длинным штапельком. В следующий сезон 1958/59 производство 
хлопкового волокна с экстра длинным штапельком выросло в Перу до рекордного по тем временам и местным меркам 
количества – 113 500 кип. В результате к концу 1950-х доля возделывания Хлопчатника с экстра длинным штапельком двух 
Селекционных Сортов Перуанской Пимы (Peruvian Pima) и Египетского Карнака (Karnak) (или Гиза 29 (Giza 29)) в общем 
Перуанском возделывании этой сельскохозяйственной и технической культуры составила в среднем около 22%, но доля 
Селекционных Сортов Танкис (Tanquis) по-прежнему продолжала оставаться весьма значительной – около трёх-четвертей 
(ежесезонно в диапазоне от 350 000 до 400 000 кип) от всего возделывавшегося в Перу Хлопчатника. В целом, с сезона 
1954/55 по сезон 1958/59 в стране ежесезонно производилось в среднем 81 860 кип волокна с экстра длинным штапельком из 
Хлопчатника Селекционного Сорта Перуанская Пима и 13 940 кип волокна из Хлопчатника Селекционного Сорта Карнак, хотя 
продуктивность возделывания таких сортов Хлопчатника, составлявшая в среднем 363 фунта волокна с одного акра (pounds 
of lint per acre), значительно уступала продуктивности возделывания аналогичного Хлопчатника в США – Селекционного Сорта 
Пима Эс.-1 (Pima S-1), составлявшей 537 фунтов волокна с одного акра. 
 
Большая часть Перуанского хлопка как средневолокнистого, так и длинноволокнистого вывозилась из страны. В частности по 
данным Хлопковой Палаты Перу (Camara Algodonera del Peru) в сезон 1956/57 с распределением по странам было вывезено:- 
(i) в страны Европы 69.76% от всего вывезенного в тот сезон хлопка, из которых 50.26% пришлись на страны континентальной 
Европы и 19.5% – на Великобританию; (ii) 17.03% – в Латино-Американские страны (Latin-American countries); (iii) 6.99% – в 
Японию; (iv) 2.92% – в Индию; и (v) лишь 2.5% – в Соединённые Штаты Америки. При этом из более, чем 480 000 кип всего 
экспортированного из Перу хлопкового волокна самыми крупными покупателями выступали две фирмы из США:- Эндёсэн, 
Клэйтэн Энд Ко. (Anderson, Clayton & Co.), которая ежегодно покупала около 77 000 кип, и ДаблЮ.Ар. Грэйс Энд Ко. (W.R. 
Grace & Co.), ежегодно покупавшая порядка 9 000 кип. На внутреннем рынке местными прядильщиками были переработаны 
лишь только порядка 70 000 кип хлопкового волокна; причём та же Американская фирма ДаблЮ.Ар. Грэйс Энд Ко., 
вовлечённая в международную торговлю хлопком, имела крупный интерес в текстильной промышленности Перу. В частности, 
эта фирма имела долю в размере 63% в 4 фабриках, вырабатывавших практически 50% всей текстильной продукции для 
внутреннего потребления в Перу из местного хлопкового волокна с экстра длинным штапельком; прядильные мощности этих 
фабрик составляли 75 000 шпинделей (spindles), а ткацкие – 3 000 ткацких станков (looms). Следует отметить, что 
возделывание Хлопчатника с экстра длинным штапельком приносило местным хлопкоробам весьма ощутимый валовый доход 
(gross income), превышавший, например, в сезон 1955/56 20 миллионов Долларов США, что составляло более одной-пятой 
части дохода от всего Перуанского хлопка, около 8% объёма всего вывоза из Перу различной продукции в денежном 
эквиваленте в год и около 2% национального дохода Перу. Кстати, по данным Американского Журнала о Торговле Хлопком 
(The Cotton Trade Journal), издававшемся в Мемфисе, Штат Теннесси (Memphis, State of Tennessee), вывоз хлопка из Перу в 
денежном эквиваленте в 1952 впервые превысил вывоз минеральных ресурсов из Перу. 
 
Перу является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 07 Октября 1951. 



 
 

Развитие Ситуации В Перу По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1913 / 14   
24 948 

110 000 кип 
    

1914 / 15   
23 360 

103 000 кип 
    

1915 / 16   
21 092 

93 000 кип 
    

1916 / 17   
24 494 

108 000 кип 
    

1917 / 18   
24 948 

110 000 кип 
    

        

1924 / 25   46 000     

1925 / 26   54 000     

1926 / 27   54 000  55 000   

1927 / 28   49 000  50 000   

1928 / 29   66 000  44 000   

1929 / 30   59 000  49 000   

1930 / 31   51 000  61 000   

1931 / 32   53 000  44 000   

1932 / 33   61 000  47 000   

1933 / 34   74 000  61 000   

1934 / 35   86 000  70 000   

1935 / 36   84 000 7 000 86 000   

1936 / 37   82 000 7 000 80 000   

1937 / 38   86 000 7 000 68 000   

1938 / 39   82 000 6 000 76 000   

1939 / 40   83 000 7 000 67 000   

1940 / 41   72 000 8 000 69 000   

1941 / 42   70 000 10 000 49 000   

1942 / 43   57 000 11 000 34 000   

1943 / 44   67 000 12 000 33 000   

1944 / 45   71 000 12 000 37 000   

1945 / 46 138 000 516 71 000 11 000 99 000  55 000 

1946 / 47 120 000 589 71 000 12 000 75 000  34 000 

1947 / 48 125 000 528 66 000 13 000 60 000  26 000 

1948 / 49 147 000 425 62 000 14 000 49 000  24 000 

1949 / 50 134 000 543 73 000 13 000 60 000  23 000 

1950 / 51 160 000 549 88 000 13 000 73 000  25 000 

1951 / 52 190 000 490 93 000 12 000 68 000  37 000 

1952 / 53 205 000 428 88 000 12 000 81 000  30 000 

1953 / 54 209 000 569 119 000 15 000 86 000  49 000 

1954 / 55 217 000 470 102 000 16 000 77 000  58 000 

1955 / 56 227 000 412 94 000 15 000 111 000  25 000 

1956 / 57 239 000 492 118 000 15 000 89 000  39 000 

1957 / 58 238 000 459 109 000 14 000 91 000  42 000 

1958 / 59 236 000 464 110 000 15 000 117 000  20 000 

1959 / 60 253 000 554 140 000 17 000 94 000  48 000 

1960 / 61 261 000 465 121 000 17 000 109 000  42 000 

1961 / 62 275 000 522 144 000 19 000 131 000  36 000 

1962 / 63 260 000 559 145 000 19 000 134 000  28 000 

1963 / 64 260 000 543 141 000 19 000 116 000  175 000 

1964 / 65 228 000 571 130 000 20 000 116 000  180 000 

1965 / 66 204 000 592 121 000 20 000 115 000  164 000 

1966 / 67 180 000 489 88 000 17 000 88 000  148 000 

1967 / 68 166 000 603 100 000 17 000 70 000  168 000 

1968 / 69 169 000 523 88 000 19 000 81 000  153 000 

1969 / 70 144 000 633 91 000 21 000 76 000  147 000 

1970 / 71 136 000 595 81 000 26 000 57 000  143 000 

1971 / 72 127 000 591 75 000 31 000 50 000  130 000 

1972 / 73 135 000 603 81 000 32 000 35 000  144 000 

1973 / 74 148 000 592 88 000 37 000 52 000  147 000 

1974 / 75 134 000 541 72 000 32 000 34 000  155 000 

1975 / 76 98 000 578 57 000 34 000 34 000  146 000 

1976 / 77 108 000 572 62 000 41 000 33 000  133 000 

1977 / 78 121 000 598 72 000 51 000 24 000  131 000 

1978 / 79 130 000 701 91 000 56 000 19 000  147 000 

1979 / 80 147 000 674 99 000 54 000 27 000  165 000 

1980 / 81 173 000 603 105 000 52 000 41 000 1 000 177 000 

1981 / 82 145 000 660 96 000 52 000 35 000 1 000 59 000 

1982 / 83 114 000 427 49 000 47 000 61 000  28 000 

1983 / 84 76 000 793 60 000 47 000 6 000  35 000 

1984 / 85 115 000 799 92 000 48 000 23 000  56 000 

1985 / 86 152 000 650 99 000 59 000 25 000  71 000 

1986 / 87 142 000 630 90 000 85 000 18 000  58 000 

1987 / 88 133 000 710 95 000 69 000 3 000 2 000 106 000 



1988 / 89 150 000 679 102 000 68 000 32 000  80 000 

1989 / 90 141 000 667 94 000 65 000 28 000  48 000 

1990 / 91 119 000 647 77 000 53 000 28 000  45 000 

1991 / 92 107 000 558 60 000 60 000 13 000 5 000 37 000 

1992 / 93 65 000 463 30 000 61 000 3 000 12 000 14 000 

1993 / 94 88 000 534 47 000 68 000 2 000 26 000 17 000 

1994 / 95 94 000 581 55 000 70 000 3 000 15 000 14 000 

1995 / 96 119 000 615 73 000 75 000 12 000 16 000 17 000 

1996 / 97 102 000 648 66 000 74 000 9 000 18 000 17 000 

1997 / 98 85 000 391 33 000 73 000 7 000 40 000 10 000 

1998 / 99 56 000 775 43 000 75 000 1 000 40 000 18 000 

1999 / 00 90 000 642 58 000 90 000 2 000 40 000 24 000 

2000 / 01 77 000 665 51 000 85 000 2 000 34 000 22 000 

2001 / 02 74 000 716 53 000 85 000 2 000 41 000 29 000 

2002 / 03 71 000 732 52 000 90 000 2 000 47 000 37 000 

2003 / 04 89 000 796 71 000 95 000 3 000 32 000 42 000 

2004 / 05 93 000 829 77 000 100 000 2 000 48 000 66 000 

2005 / 06 92 000 855 79 000 120 000 3 000 37 000 58 000 

2006 / 07 86 000 927 80 000 125 000 2 000 55 000 66 000 

2007 / 08 68 000 907 62 000 125 000 1 000 59 000 61 000 

2008 / 09 41 000 875 36 000 100 000 2 000 39 000 34 000 

2009 / 10 28 000 850 24 000 100 000 2 000 69 000 25 000 

2010 / 11 46 000 981 45 000 110 000 1 000 75 000 34 000 

2011 / 12 51 000 808 41 000 94 000 2 000 47 000 26 000 

2012 / 13 31 000 880 27 000 92 000 1 000 59 000 20 000 

2013 / 14 39 000 835 32 000 92 000 1 000 58 000 17 000 

2014 / 15 36 000 792 29 000 82 000 1 000 54 000 15 000 

2015 / 16 27 000 752 20 000 62 000 1 000 46 000 19 000 

2016 / 17 27 000 814 22 000 57 000 1 000 41 000 25 000 

2017 / 18 26 000 814 22 000 60 000 1 000 53 000 39 000 

2018 / 19 25 000 819 21 000 67 000 1 000 47 000 25 000 

2019 / 20 24 000 819 20 000 61 000 0 42 000 25 000 

2020 / 21 23 000 819 19 000 61 000 0 42 000 25 000 

2021 / 22 23 000 827 19 000 60 000 0 42 000 25 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезонов 1913/14–1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то 
время нетто весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
 
PERU 
THE REPUBLIC OF PERU (officially) 

ISO Code:  PE/PER/604 
Territory:   1 285 216 km

2
 (496 225 sq. miles) 

Population:  31 586 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Lima 
National Currency: Nuevo Sol (ISO Code: PEN/604), PEN1=100Céntimos 
 Notes:  10, 20, 50, 100, 200 Nuevos Soles. 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50 Céntimos. 1, 2, 5 Nuevos Soles. 
Language:  Spanish and Quechua are the official languages. Aymara is spoken in some areas of the Department of 
Puno. Many other dialects exist in the jungle regions. English is spoken in major tourist areas. 
Electricity:  220V 60c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Maundy Thursday and Good Friday, May 01 – Labor 
Day, June 24 – Peasant Day, June 29 – St Peter’s And St Paul’s Day, July 28 – Independence Day (1821), July 29 – Independence 
Holiday, August 30 – St Rosa Of Lima Day, October 08 – Battle Of Angamos, November 01 – All Saints’ Day, December 08 – 
Immaculate Conception, December 25 – Christmas Day. The holidays on Maundy Thursday and Christmas Eve are for half a day. 
Web-site:  http://www.pcm.gob.pe, www.presidencia.gob.pe 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE OF LIMA 
Avenida Gregorio Escobedo 396, Jesus Maria, 
Lima 11, PERU 
Tel.: +51-1-4633434, 4638080 
Fax: +51-1-4632820 
http://www.camaralima.org.pe, www.e-camara.net 
E-mail: info@camaralima.org.pe 

 
SERVICIO NACIONAL DE SANIDAD AGROPECUARIA 
MINISTERIO DE AGRICULTURA Y ALIMENTACION 
Avenida Salaverry s/n, 
Lima 11, PERU 
Tel.: +51-1-4326986, 4338062 

Fax: +51-1-4337906 
http:// 
E-mail:  
 
SGS DEL PERU SAC 
HEADQUARTERS 
Avenida Elmer Faucett 3348, Callao 1, 
PO Box 27-0125, 
Lima 27, PERU 
Tel.: +51-1-5171900 
Fax: +51-1-5754089 
http://www.pe.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.peru@sgs.com

 
 
САЛЬВАДОР 

 
Хлопководство в Сальвадоре стало развиваться с 1930-х. Спустя два десятилетия, в сезон 1950/51 Хлопчатник занял второе 
по значимости место после Кофе, оттеснив на третье место в списке вывозных культур Сахарный Тростник (Sugar Cane); в тот 
сезон было произведено 27 000 кип хлопкового волокна. При этом шло дальнейшее наращивание его производства в этой 



стране. Так, в сезон 1961/62 в Сальвадоре было произведено 259 000 кип, то есть за прошедшее десятилетие производство 
возросло практически в 10 раз; при этом порядка 10% произведённого хлопкового волокна перерабатывалось текстильными 
предприятиями в самом Сальвадоре. 
 
Возделывание Хлопчатника поддерживалось Хлопковым Кооперативом (Cotton Cooperative), организацией местных 
хлопкоробов, заинтересованных в продвижении и использовании Сальвадорского хлопкового волокна как у себя в стране, так 
и за рубежом. Кроме того, этот кооператив активно продвигал и помогал внедрять современные и более выгодные практики 
возделывания Хлопчатника, в частности методы борьбы с болезнями и насекомыми вредителями, удобрение почвы и её 
сохранение; а также занимался классификацией Сальвадорского хлопкового волокна в соответствии со стандартами 
Соединённых Штатов Америки на хлопковое волокно и продажами всего произведённого в стране хлопкового волокна, линта 
(linters) и семян. На начальном этапе развития хлопководства в Сальвадоре для избежания проблем с излишками 
Правительство страны издавало строгие предписания (regulations), помогавшие контролировать ситуацию в этой отрасли 
экономики. Один из первых таких указов требовал от хлопкоробов, чтобы они состояли членами сформированного Хлопкового 
Кооператива. Данное требование распространялось и на всех других лиц, фирм или корпораций, занимавшихся первичной 
переработкой собранного хлопка-сырца – волокноотделением (или джинированием), которые должны были получить 
лицензию и членство в Хлопковом Кооперативе. Кроме того, этот указ предписывал чтобы все продажи хлопкового волокна и 
линта на внутреннем рынке также осуществлялись только через этот Хлопковый Кооператив. Среди прочих мер воздействия 
фигурировали также уничтожение нелицензированного Хлопка (destruction of unlicensed Cotton) и наложение при этом 
штрафов (fines) на производителей такого Хлопка; сжигание старых стеблей Хлопчатника, фумигацию семян для посева; 
борьба с болезнями и насекомыми вредителями Хлопчатника. Министерство Сельского Хозяйства Сальвадора обязывало 
всех хлопкоробов регистрировать свои площади посева Хлопчатника, не ограничивая их в выборе возможного наращивания 
данных площадей; и при этом им выдавалась лицензия на возделывание Хлопчатника лишь в случае полного членства в 
Хлопковом Кооперативе. В 1950 Хлопковый Кооператив создал собственный маслобойный завод для получения хлопкового 
масла при переработке хлопковых семян (mill for crushing cottonseed). В добавок ко всему Хлопковый Кооператив выступал в 
роли кредитного агента (credit agent) для своих членов, обеспечивая при этом все взятые ими кредиты в банках и перезанимая 
(re-loaning) их под урожай в качестве обеспечения (security). Но при всём при этом посевных земель в Сальвадоре не так уж и 
много и расширение отводимых под Хлопчатник площадей оказалось со временем ограничено, а дальнейшее их наращивание 
шло за счёт сокращения посевных площадей под Кукурузу (Corn) и иные продовольственные сельскохозяйственные культуры 
(food crops). В Сальвадоре по своей коммерческой значимости с Кофе и Хлопчатником не могла сравниться ни одна другая 
сельскохозяйственная культура, несмотря на то, что возводимые в этой стране Сахарный Тростник, Кукуруза, Рис (Rice) и 
Бобы (Beans) составляют важную составляющую пищи человека. 
 
Сальвадор является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 07 Мая 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 22 Мая 1991. 
 

 

Развитие Ситуации В Сальвадоре По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1932 / 33   0     

1933 / 34   0     

1934 / 35   0     

1935 / 36 3 000  1 000 1 000    

1936 / 37 3 000  1 000 1 000    

1937 / 38 3 000  1 000 1 000    

1938 / 39 3 000  1 000 1 000    

1939 / 40   1 000 1 000    

1940 / 41   2 000 2 000    

1941 / 42   1 000 1 000    

1942 / 43   3 000 1 000    

1943 / 44   4 000 2 000    

1944 / 45   4 000 2 000 1 000   

1945 / 46 10 000 247 2 000 2 000 1 000   

1946 / 47 11 000 399 4 000 3 000 2 000   

1947 / 48 16 000 290 5 000 2 000 2 000   

1948 / 49 13 000 342 5 000 3 000 2 000   

1949 / 50 15 000 439 7 000 3 000 4 000   

1950 / 51 19 000 321 6 000 3 000 5 000   

1951 / 52 30 000 327 10 000 3 000 2 000   

1952 / 53 28 000 377 11 000 3 000 11 000   

1953 / 54 21 000 610 13 000 3 000 10 000   

1954 / 55 30 000 685 20 000 2 000 8 000   

1955 / 56 46 000 667 30 000 2 000 32 000   

1956 / 57 38 000 832 32 000 3 000 22 000   

1957 / 58 40 000 900 36 000 3 000 29 000   

1958 / 59 53 000 734 39 000 3 000 54 000   

1959 / 60 38 000 793 30 000 4 000 25 000   

1960 / 61 51 000 790 40 000 5 000 30 000  9 000 

1961 / 62 77 000 732 57 000 6 000 46 000  12 000 

1962 / 63 88 000 802 71 000 7 000 64 000  11 000 

1963 / 64 114 000 649 74 000 7 000 67 000  11 000 

1964 / 65 111 000 723 80 000 9 000 56 000  20 000 

1965 / 66 82 000 633 52 000 10 000 54 000  8 000 

1966 / 67 49 000 789 39 000 11 000 27 000  9 000 

1967 / 68 45 000 764 35 000 12 000 25 000  7 000 

1968 / 69 53 000 836 44 000 10 000 24 000 2 000 19 000 

1969 / 70 51 000 900 46 000 11 000 44 000 1 000 10 000 



1970 / 71 57 000 965 55 000 11 000 49 000 1 000 5 000 

1971 / 72 69 000 994 68 000 13 000 55 000  7 000 

1972 / 73 85 000 825 70 000 14 000 58 000 3 000 7 000 

1973 / 74 93 000 805 75 000 14 000 15 000 1 000 51 000 

1974 / 75 93 000 805 75 000 15 000 71 000 2 000 40 000 

1975 / 76 74 000 799 59 000 15 000 70 000 1 000 14 000 

1976 / 77 83 000 833 69 000 15 000 48 000 1 000 21 000 

1977 / 78 95 000 831 79 000 13 000 57 000 1 000 31 000 

1978 / 79 102 000 702 71 000 14 000 60 000 1 000 30 000 

1979 / 80 76 000 847 65 000 12 000 57 000 1 000 27 000 

1980 / 81 58 000 780 45 000 14 000 33 000 2 000 12 000 

1981 / 82 58 000 714 41 000 8 000 34 000 0 11 000 

1982 / 83 50 000 805 40 000 14 000 30 000  8 000 

1983 / 84 38 000 781 30 000 14 000 15 000  8 000 

1984 / 85 37 000 804 30 000 13 000 17 000  8 000 

1985 / 86 27 000 674 18 000 14 000 5 000 1 000 9 000 

1986 / 87 14 000 775 11 000 14 000 2 000 5 000 6 000 

1987 / 88 13 000 724 10 000 15 000 0 7 000 8 000 

1988 / 89 13 000 726 9 000 15 000 1 000 7 000 9 000 

1989 / 90 10 000 635 6 000 18 000 1 000 7 000 4 000 

1990 / 91 6 000 756 5 000 18 000 1 000 14 000 3 000 

1991 / 92 4 000 884 4 000 19 000 0 16 000 3 000 

1992 / 93 4 000 1 051 4 000 16 000 1 000 11 000 1 000 

1993 / 94 4 000 854 4 000 20 000 0 14 000 9 000 

1994 / 95 2 000 607 1 000 21 000 0 16 000 4 000 

1995 / 96 2 000 626 1 000 25 000  25 000 5 000 

1996 / 97 2 000   26 000 1 000 27 000 5 000 

1997 / 98    28 000  28 000 5 000 

1998 / 99 2 000 696 1 000 28 000  27 000 5 000 

1999 / 00  696  28 000  28 000 5 000 

2000 / 01    28 000  28 000 5 000 

2001 / 02    28 000  28 000 5 000 

2002 / 03    23 000  23 000 5 000 

2003 / 04    22 000  22 000 5 000 

2004 / 05    21 000  21 000 5 000 

2005 / 06    26 000  26 000 5 000 

2006 / 07    28 000  28 000 6 000 

2007 / 08    30 000  31 000 6 000 

2008 / 09    29 000  29 000 6 000 

2009 / 10    29 000  29 000 6 000 

2010 / 11    37 000  38 000 7 000 

2011 / 12    22 000  19 000 5 000 

2012 / 13    26 000  28 000 7 000 

2013 / 14    27 000  29 000 8 000 

2014 / 15    30 000  32 000 10 000 

2015 / 16    37 000  36 000 9 000 

2016 / 17    34 000  34 000 9 000 

2017 / 18    35 000  35 000 9 000 

2018 / 19    39 000  39 000 7 000 

2019 / 20    27 000  27 000 7 000 

2020 / 21    27 000  27 000 7 000 

2021 / 22    27 000  27 000 7 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
EL SALVADOR 
THE REPUBLIC OF EL SALVADOR (officially) 

ISO Code:  SV/SLV/222 
Territory:   21 041 km

2
 (8 124 sq. miles) 

Population:  6 135 000 (January 01, 2016) 
Capital:   San Salvador 
National Currency: Colon (ISO Code: SVC/222), SVC1=100Centavos 
 Notes:  5, 10, 25, 50, 100 Colon. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Centavos. 1 Colon. 
   US Dollar (ISO Code: USD/840), USD1=100Cents 
 Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100 Dollars. 
 Coins:  1 (Penny), 5 (Nickel), 10 (Dime), 25 (Quarter), 50 (Half Dollar) Cents. 
Language:  Spanish is the official language. English is widely spoken. 
Electricity:  110V 60c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Holy Week (Holy Monday to Good Friday) and Easter 
Monday, May 01 – Labor Day, May 10 – Mothers’ Day, August 01–06 – Festival El Salvador Del Mundo (San Salvador only), August 
06 – National Feast, September 15 – Independence Day, November 02 — All Souls’ Day, December 24 – Christmas Eve, December 
25 – Christmas Day, December 31 – New Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.elsalvador.gob.sv, www.casapres.gob.sv 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

AGENCIAS NAVIERAS Y SUPERVISIONES SA DE CV 
Calle Juan Jose Cantildeas 448, Colonia Escalon, 
San Salvador, EL SALVADOR 

Tel.: +503-2-2631290 
Fax: +503-2-2636947 
http://www.sgs.com 



E-mail:  

 
CÁMARA DE COMERCIO E INDUSTRIA DE EL SALVADOR 
9A Avenida Norte Y 5A Calle Poniente #333, 
Apartado Postal 1640, 
San Salvador, EL SALVADOR 
Tel.: +503-22313000, 22712055 
Fax: +503-22714461 
http://www.camarasal.com 
E-mail: atencionalsocio@camaracal.com 

 
DIRECCION DE DEFENSA AGROPECUARIA 
Ministerio de Agricultura y Ganaderia 
25 Calle de Poniente y Boulevard de los Heroes, 1505, 
San Salvador, EL SALVADOR 
Tel.: +503-2-265631, 269749 
Fax: +503-2-242944, 791941 
http:// 
E-mail:  

 
 
СЕНЕГАЛ 

 
Сенегал является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 27 Сентября 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Сенегале По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61    2 000  2 000  

1961 / 62    2 000  2 000  

1962 / 63    2 000  2 000  

1963 / 64    2 000  2 000 0 

1964 / 65    2 000  2 000  

1965 / 66 0 538 0 2 000  2 000 0 

1966 / 67 1 000 359 0 2 000  1 000 0 

1967 / 68 3 000 471 2 000 2 000 0 1 000 0 

1968 / 69 7 000 506 3 000 3 000 1 000 0 1 000 

1969 / 70 10 000 403 4 000 3 000 1 000  1 000 

1970 / 71 14 000 301 4 000 3 000 2 000 0 1 000 

1971 / 72 18 000 422 8 000 3 000 3 000 0 2 000 

1972 / 73 20 000 418 9 000 4 000 5 000 0 2 000 

1973 / 74 29 000 415 12 000 3 000 5 000  2 000 

1974 / 75 40 000 387 15 000 3 000 10 000  3 000 

1975 / 76 39 000 291 11 000 3 000 8 000 0 3 000 

1976 / 77 44 000 382 17 000 3 000 13 000  4 000 

1977 / 78 47 000 284 13 000 3 000 10 000  4 000 

1978 / 79 48 000 262 13 000 3 000 9 000  5 000 

1979 / 80 31 000 313 10 000 3 000 7 000  5 000 

1980 / 81 30 000 242 7 000 4 000 4 000  5 000 

1981 / 82 32 000 477 15 000 3 000 12 000  5 000 

1982 / 83 42 000 438 18 000 3 000 15 000  6 000 

1983 / 84 33 000 352 12 000 4 000 8 000  6 000 

1984 / 85 46 000 409 19 000 4 000 15 000  3 000 

1985 / 86 39 000 280 11 000 4 000 7 000  4 000 

1986 / 87 25 000 421 11 000 2 000 5 000  7 000 

1987 / 88 29 000 531 15 000 2 000 13 000  7 000 

1988 / 89 39 000 399 15 000 3 000 13 000  6 000 

1989 / 90 24 000 503 12 000 1 000 11 000  6 000 

1990 / 91 45 000 407 18 000 1 000 17 000  6 000 

1991 / 92 44 000 457 20 000 2 000 19 000  6 000 

1992 / 93 45 000 429 19 000 2 000 18 000  5 000 

1993 / 94 44 000 361 16 000 2 000 14 000  4 000 

1994 / 95 34 000 356 12 000 3 000 10 000 1 000 2 000 

1995 / 96 35 000 378 13 000 4 000 10 000  2 000 

1996 / 97 50 000 322 16 000 5 000 10 000  3 000 

1997 / 98 54 000 317 17 000 3 000 13 000  5 000 

1998 / 99 48 000 99 5 000 2 000 8 000  0 

1999 / 00 18 000 360 6 000 1 000 5 000  1 000 

2000 / 01 22 000 404 9 000 1 000 6 000  3 000 

2001 / 02 32 000 486 15 000 1 000 12 000  6 000 

2002 / 03 35 000 464 16 000 1 000 15 000  7 000 

2003 / 04 45 000 491 22 000 1 000 21 000  7 000 

2004 / 05 50 000 350 18 000 1 000 16 000  8 000 

2005 / 06 48 000 393 19 000 1 000 18 000  6 000 

2006 / 07 44 000 494 22 000 1 000 20 000  8 000 

2007 / 08 43 000 348 15 000 1 000 17 000  5 000 

2008 / 09 33 000 340 11 000 1 000 12 000  4 000 

2009 / 10 23 000 350 8 000 1 000 9 000  2 000 

2010 / 11 28 000 365 10 000 1 000 10 000  1 000 

2011 / 12 26 000 409 11 000 1 000 9 000  3 000 

2012 / 13 33 000 420 14 000 1 000 14 000  2 000 

2013 / 14 32 000 375 12 000 1 000 9 000  4 000 

2014 / 15 25 000 352 9 000 1 000 10 000  2 000 

2015 / 16 31 000 239 7 000 1 000 7 000  2 000 

2016 / 17 20 000 355 7 000 1 000 7 000 0 2 000 



2017 / 18 20 000 277 6 000 1 000 7 000 1 000 1 000 

2018 / 19 22 000 285 6 000  6 000  1 000 

2019 / 20 16 000 408 6 000  6 000  2 000 

2020 / 21 18 000 457 8 000  8 000  2 000 

2021 / 22 18 000 459 8 000  7 000  4 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SENEGAL 
THE REPUBLIC OF SENEGAL (officially) 

ISO Code:  SN/SEN/686 
Territory:   196 712 km

2
 (75 951 sq. miles) 

Population:  15 362 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Dakar 
National Currency: Franc CFA (West African Franc) (ISO Code: XOF/952) XOF1=100Centimes 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000 Francs CFA. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 250 Francs. 200, 500 FCFA (Francs CFA). 
Language:  French is the official language. There are many local languages, the principal one being Wolof. Other groups 
include Diola, Mandinka, Peul, Pulaar and Toucouleur. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Tabaski (Feast Of The Sacrifice), variable (March/April) 
– Easter Monday, April 04 – Independence Day (1960), May 01 – Labor Day, variable (May) – Ascension Day, August 15 – 
Assumption, November 01 – All Saints’ Day, variable (November) – Korite (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day. Muslim 
festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During 
the lunar month of Ramadan that precedes Korite (Eid Al-Fitr), Muslims fast during the day and feast at night and normal business 
patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some 
disruption may continue into Korite itself. Korite and Tabaski may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.gouv.sn, www.au-senegal.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE 
1 Place de L’Independance, 
BP 118, 
Dakar, SENEGAL 
Tel.: +221-338237189 
Fax: +221-338239363 
http://www.tpsnet.org/cciad/acceuil.htm 
E-mail: cciad@telecomplus.sn 

 
DIRECTION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministere du Developpement Rural 
Km 15, Route de Rufisque, 
BP 20054, 
Thiaroye-Dakar, SENEGAL 
Tel.: +221-340397, 340636 
Fax: +221-342854 
http:// 
E-mail:  
 
LES DOUANES SÉNÉGALAISES 
8-10 Allées Robert Delmas, 
Dakar, SENEGAL 
Tel.: +221-338897401, 338897402 
Fax: +221-338214484 
http://www.douanes.sn 
E-mail:  
 
FÉDÉRATION NATIONALE DES PRODUCTEURS DE COTON 

(FNPC) 
Quartier Saré Guiléle, 
BP 3216 916 SODEFITEX, 
Tambacounda, SENEGAL 
Tel.: +221-339815424, 775659360 
Fax: +221-339811683 
http:// 
E-mail: fnpc@orange.sn, fnpc@sentoo.sn 

 
SGS SENEGAL SA 
26/28 Rue Felix Faure, 
BP 2734, 
Dakar, SENEGAL 
Tel.: +221-338494328, 338494343 
Fax: +221-338494333 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.senegal@sgs.com 

 
SOCIÉTÉ DE DÉVELOPPEMENT ET DES FIBRES TEXTILES 
(SODEFITEX) 
Km 4.5 Boulevard Du Centenaire De La Commune De Dakar, 
BP 3216, 
Dakar, SENEGAL 
Tel.: +221-338897950 
Fax: +221-338320675 
http://www.sodefitex.sn 
E-mail: dg@sodefitex.sn 

 
 
СИНГАПУР 

 
Сингапур является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 20 Августа 1973. 
 

 

Развитие Ситуации В Сингапуре По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1967 / 68    0 5 000 5 000  

1968 / 69    2 000 4 000 6 000  

1969 / 70    4 000 3 000 9 000 2 000 

1970 / 71    8 000 6 000 13 000 2 000 

1971 / 72    10 000 6 000 16 000 2 000 



1972 / 73    13 000 6 000 21 000 3 000 

1973 / 74    20 000 11 000 32 000 4 000 

1974 / 75    12 000 12 000 21 000 2 000 

1975 / 76    19 000 13 000 37 000 7 000 

1976 / 77    23 000 7 000 33 000 10 000 

1977 / 78    19 000 13 000 27 000 5 000 

1978 / 79    11 000 11 000 20 000 3 000 

1979 / 80    15 000 11 000 26 000 3 000 

1980 / 81    12 000 8 000 20 000 3 000 

1981 / 82    9 000 7 000 16 000 3 000 

1982 / 83    6 000 7 000 14 000 3 000 

1983 / 84    5 000 7 000 12 000 3 000 

1984 / 85    4 000 6 000 10 000 3 000 

1985 / 86    3 000 6 000 9 000 3 000 

1986 / 87    3 000 9 000 14 000 5 000 

1987 / 88    4 000 11 000 16 000 6 000 

1988 / 89    4 000 11 000 16 000 7 000 

1989 / 90    4 000 11 000 17 000 9 000 

1990 / 91    2 000 18 000 17 000 6 000 

1991 / 92    2 000 20 000 18 000 2 000 

1992 / 93    2 000 27 000 15 000 2 000 

1993 / 94    2 000 22 000 13 000 3 000 

1994 / 95    2 000 11 000 11 000 9 000 

1995 / 96    1 000 6 000 6 000 8 000 

1996 / 97    1 000 5 000 5 000 8 000 

1997 / 98    1 000 5 000 5 000 8 000 

1998 / 99     5 000 5 000 8 000 

1999 / 00     4 000 4 000 8 000 

2000 / 01     10 000 4 000 2 000 

2001 / 02     5 000 4 000 1 000 

2002 / 03     4 000 4 000 1 000 

2003 / 04     3 000 3 000 1 000 

2004 / 05     3 000 3 000 1 000 

2005 / 06     3 000 3 000 1 000 

2006 / 07     3 000 3 000 1 000 

2007 / 08     3 000 3 000 1 000 

2008 / 09     3 000 3 000 1 000 

2009 / 10     3 000 3 000 1 000 

2010 / 11     25 000 26 000 2 000 

2011 / 12     1 000 1 000 2 000 

2012 / 13     14 000 12 000 0 

2013 / 14     0 0 0 

2014 / 15      0 0 

2015 / 16     9 000 9 000 0 

2016 / 17     7 000 7 000 0 

2017 / 18     6 000 6 000 0 

2018 / 19     6 000 6 000 0 

2019 / 20     6 000 6 000 0 

2020 / 21     6 000 6 000 0 

2021 / 22     6 000 6 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SINGAPORE 
THE REPUBLIC OF SINGAPORE (officially) 

ISO Code:  SG/SGP/702 
Territory:   636 km

2
 (246 sq. miles) 

Population:  5 664 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Singapore 
National Currency: Dollar (ISO Code: SGD/702), SGD1=100Cents 
 Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000, 10000 Dollars. 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50 Cents. 1 Dollar. 
   Brunei Darussalam Dollar (Ringgit) (ISO Code: BND/096), BND1=100Cents 
 Notes:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 500, 1000, 10000 Dollars (Ringgit). 
 Coins:  1, 5, 10, 20, 50 Cents. 
Language:  Chinese (Mandarin), English, Malay and Tamil are the official languages. Most Singaporeans are bilingual 
and speak English, which is used for business and administration. 
Electricity:  220/240V 50c AC. Square type 3-pin plug fittings are in use. Many hotels have 110V outlets. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Chinese New Year (2 days), variable (February) – Hari 
Raya Haji (Feast Of The Sacrifice), variable (March/April) – Good Friday, May 01 – Labor Day, variable (May) – Vesak Day, August 09 
– National Day, variable (October/November) – Deepavali (Hindu Festival), variable (November) – Hari Raya Puasa (End Of 
Ramadan), December 25 – Christmas Day. Not all Muslim festivals listed above are national holidays, but all will affect Muslim 
businesses. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are 
approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Hari Raya Puasa (Eid Al-Fitr), Muslims fast during the day and 
feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be 
restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Hari Raya Puasa itself. Hari Raya Puasa and Hari Raya Haji 
(Eid Al-Adha) may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.gov.sg 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 



 

CARGO CONTROL PTE LTD 
Block 164, Bukit Merah, Central 04-3623, 
Singapore 0315, SINGAPORE 
Tel.: +65-2789661-4 
Fax: +65-2786655 
http://www.carcon.com 
E-mail:  

 
PLANT HEALTH BRANCH 
Primary Production Department 
3rd Storey, National Development Building, Maxwell Road, 
Singapore 0106, SINGAPORE 
Tel.: +65-2221211 
Fax: +65-2206068 
http:// 
E-mail:  
 

SGS TESTING & CONTROL SERVICES SINGAPORE PTE LTD 
Block 26, Ayer Rajah Crescent 03-07, Ayer Rajah Industrial Estate, 
Singapore 139944, SINGAPORE 
Tel.: +65-63790111 
Fax: +65-67790527 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.singapore@sgs.com 

 
SINGAPORE FEDERATION OF CHAMBER OF COMMERCE 
AND INDUSTRY 
03-01 Chinese Chamber Of Commerce Building, 47 Hill Street, 
Singapore, 179365 SINGAPORE 
Tel.: +65-63389761 
Fax: +65-63395630 
http://www.redas.com/sfcci 
E-mail: sfcci@singnet.com.sg 

 
 
СУДАН 

 
Республика Судан или просто Судан – государство, расположенное на Северо-Востоке Африки к Югу от Египта и занимающее 
площадь в 2 505 813 квадратных километров с численностью населения в 40 652 000 человек (главным образом Арабы, а 
также Нубийцы и другие). Столица Судана – Хартум (Khartoum или Al-Khartum). На Севере граничит с Египтом, на Востоке 
омывается Красным Морем (Red Sea) и граничит с Эритреей (Eritrea) и Эфиопией (Ethiopia), на Юге граничит с Кенией (Kenya), 
Угандой (Uganda) и Демократической Республикой Конго (Democratic Republic of The Congo), и на Западе граничит с 
Центральной Африканской Республикой (Central African Republic), Чадом (Chad) и Ливией (Lybia). Большую часть Северной 
территории Судана составляет плато высотой от 300 до 1 000 метров, а Западной и Южной – свыше 3 000 метров. Высшей 
географической точкой является Гора Киньети (Mount Kinyeti; 3 187 метров). Климат переходный от экваториального 
муссонного на Юге страны к тропическому пустынному на Севере. Среднемесячные температуры в течение года от 15 до 35 
°С. Осадки на Севере страны незначительны, а на Юге – от 500 до 1 400 миллиметров в год. Север Судана покрывает 
полупустыня и пустыня, а Юг – саванна и тропические леса. Основные реки – Нил с притоками Голубой Нил (Blue Nile River) и 
Белый Нил (White Nile River), Атбара (Atbara River) и Собат (Sobat River), а также другие реки. 
 
На территории современного Судана в 4–3-их тысячелетиях до Нашей Эры возникла культура, которая была близка к 
современной ей культуре Египта. Начиная с VIII века до Нашей Эры, на ней последовательно существовали раннеклассовые 
государства Напата, Мероэ; к VII веку Нашей Эры там возникли Христианские государства Мукурра, Алоа, Нобатия. После 
завоевания Арабами Египта в VII веке Нашей Эры, началась их миграция на территорию Судана. В XVI веке возникли 
Мусульманские государства Сеннар, Дарфурский Султанат и другие, хотя на территории Южного Судана, заселённой главным 
образом Негроидными племенами, продолжали сохраняться дофеодальные отношения. В 1820–22 территория Судана была 
захвачена войсками Мухаммеда Али, правителя Египта. Однако в 1869 вслед за захватом двумя генералами Её Величества 
Королевы Великобритании администрации территории, на которой располагался нынешний Судан, началась его Британская 
колонизация. В Январе 1899 Великобритания вынудила Египет подписать соглашение, в соответствии с которым управление 
Суданом, переименованным в Англо-Египетский кондоминиум (Anglo-Egyptian condominium), перешло в совместное 
администрирование Англии и Египта. В 1936 данная договорённость была повторно подтверждена заключением трактата 
(treaty). В Октябре 1951 Египет, отменив все договорённости, потребовал особые права для Фарука I (Farouk I), 
самопровозглашённого Короля Египта и Судана. Великобритания не признала этих требований. В 1953 Египет предоставил 
Судану самоуправление и право на самоопределение после переходного периода. 01 Января 1956 Судан провозгласил 
независимость после 57-летней колонизации, изменив своё тогдашнее название Англо-Египетский Судан (Anglo-Egyptian 
Sudan) на Республику Судан. 19 Января 1956 Судан присоединился к Арабской Лиге (Arab League), став на тот момент её 
девятым членом; а 12 Ноября 1956 Судан был принят в Организацию Объединённых Наций в качестве свободного и 
независимого доминиона (dominion). После военного переворота в 1985 действие Конституции было приостановлено, а 
законодательный орган страны был распущен. В 2011 Судан был разделён на Северный Судан (Northern Sudan) с 
преобладающим населением, состоящим из Арабов (мусульмане), продолживший официально называться Республикой 
Судан (Republic of The Sudan); и Южный Судан (South Sudan) с преобладающим населением, состоящим из Африканских 
этнических групп Динка (Dinka), Нуэр (Nuer), Каро (Karo) и других Нилотских племён (Nilotic tribes), бывший до этого 
автономным регионом и получивший официальное название Республика Южный Судан (Republic of South Sudan) со столицей 
в Джубе (Juba). 
 
По данным на 1983 Судан являлся слаборазвитой аграрной страной, зависимой от иностранного капитала. Доля сельского 
хозяйства во внутреннем валовом продукте (ВВП) составляла около 40%; оно давало стране 95% доходов от вывоза всей 
Суданской продукции. В сельском хозяйстве было занято 80% активного населения страны. Главной товарной культурой 
являлся Хлопчатник, возделывавшийся, главным образом, на орошаемых землях. Среди других возделывавшихся культур 
были Кунжут, Арахис, Сорго, Просо, Финиковая Пальма. Там также занимались сбором гуммиарабика. Развивалось 
пастбищное животноводство, в частности Овец, Коз и крупного рогатого скота. В тот момент времени в Судане добывали 
хромиты, железную и марганцевую руды, золото. В производственной сфере преобладали предприятия лёгкой и пищевой 
промышленности, а также предприятия металлообработки. В стране функционировали свыше 5 000 километров железных 
дорог, 21 000 километров автомобильных дорог, 6 000 километров внутренних судоходных путей. Главным портом вывоза 
Суданской продукции был Порт Судан (Port Sudan), расположенный на Востоке страны на берегу Красного Моря; а главными 
внешнеторговыми партнёрами являлись Великобритания, Федеративная Республика Германия и Япония. 
 
Для развития местного сельского хозяйства была необходима ирригация земель, и власти Англо-Египетского кондоминиума 
решили возвести для этой цели на Реке Голубой Нил в 160 милях (или 257.495 километрах) к Югу от Хартума, столицы 



кондоминиума, Макварскую Плотину (Makwar Dam) или, как её ещё называют, Сеннарскую Плотину (Sennar Dam) длиной в 2 
мили (3.219 километра) с 80 глубинными водоспускными затворами (или глубинными водоспусками (deep sluice gates)) и 112 
перепускными водовыпусками (overflow spillways). Для привлечения средств под строительство этой плотины местные власти 
выпустили облигации (bonds) на сумму 65 миллионов Долларов США, а правительство Великобритании прогарантировало их. 
После завершения строительства и ввода её в эксплуатацию в Январе 1925 попали под орошение 300 000 акров (acres; или 
121 406 гектаров) земли, 83 072 акра (или 33 618 гектаров) из которых были отведены под Хлопчатник с экстра длинным 
штапельком (extra-long staple Cotton) Селекционного Сорта Сакель (Sakel). Это позволило вырастить и собрать уже в первый 
же сезон 1925/26 хороший урожай Хлопчатника с экстра длинным штапельком, из которого были выработаны 76 194 кипы 
волокна при продуктивности (yield) возделывания в 459 фунтов волокна с одного акра (pounds of lint per acre). Это позволило 
Судану стать ключевым участником международного рынка длинноволокнистого хлопка. 
 
В Ноябре-Декабре 1925 хлопкосеющие районы Англо-Египетского кондоминиума посетил Двайт Би. Хёд (Dwight B. Heard), 
бывший с 1920 по 1923 Президент Аризонской Ассоциации Выращивателей Хлопчатника Пима (Arizona Pima Cotton Growers 
Association). В ходе своей поездки по удовлетворительным грязным дорогам, зачастую проложенным вдоль берегов каналов, 
он проинспектировал проект по ирригации Гезиры и сравнил растения и методы выращивания Аризонского Хлопчатника Пима 
и Суданского Сакеля. С его слов выращиваемый Хлопчатник Сакеларидис (Sakelaridis) удивил его своей схожестью с 
Американским Пима, в частности по своим цветкам (blossoms); но вместе с тем между ними были и различия, в частности 
волокно, получаемое из Суданского Хлопчатника Сакель, по длине штапелька не превышало 1-1/2 дюйма. Из-за весьма 
тяжёлой и липкой почвы (heavy and gummy soil) Суданские хлопкоробы не осмеливались глубоко запахивать землю и 
производили неглубокую вспашку (shallow plowing), а фактически боронование (harrowing), с помощью плугов, приводимых в 
действие паровым двигателем через систему кабелей (steam cable plows). Для посева Хлопчатника они использовали палочку 
(stick), после чего поливали и обрабатывали мотыгой (hoe). Во время сбора урожая работавшие на плантациях негры (blacks) 
вручную собирали хлопок-сырец и, распевая песни, утрамбовывали его в мешки (sacks) по 400 фунтов (или 181.4 килограмма) 
каждый, после чего их по два мешка грузили на Верблюдов и на длинных вереницах из этих статных животных хлопок 
отвозили на предприятия по первичной переработке. Одно из этих предприятий, осуществлявших волокноотделение для 
длинноволокнистого хлопка-сырца, со своими 4 установками (units) и 320 стэндами (stands) к ним уже тогда являлось весьма 
передовым и продвинутым даже по мировым меркам. В Июле 1926 о результатах своей Африканской поездки всё тот же 
Американец Двайт Би. Хёд написал, что так называемый Англо-Египетский Судан был ‘учтивым дипломатическим мифом’ 
(Anglo-Egyptian Sudan was a ‘polite diplomatic myth’) и что на самом же деле Судан являлся чисто Британским протекторатом, а 
постоянная возрастающая потребность прядильщиков из Северо-Западного Английского Графства Ланкашир (Lancashire) в 
длинноволокнистом хлопке прочно удерживала Великобританию в Судане. После убийства в Каире (Cairo), Египет 19 Ноября 
1924 Генерал-Майора Сэра Ли Оливё Фицмориса Стэка (Major-General Sir Lee Oliver Fitzmaurice Stack), командующего 
Британскими войсками (commander of British forces) в Египте и Судане, Генерал-Губернатора Англо-Египетского Судана 
(Governor-General of the Anglo-Egyptian Sudan), Египетские войска были выведены из Судана, запрещена иммиграция из 
Египта, а Египетские чиновники подали в отставку и были заменены местными Суданцами. На следующий день после этого 
убийства Британский Империальный Губернатор (British Imperial Governor) Высокий Комиссар для Египта и Судана (High 
Commissioner for Egypt and the Sudan; 1919–25) Фельдмаршал Лорд Эдмэнд Хэнри Хайндмэн Алэнби (Field Marshal Lord 
Edmund Henry Hynman Allenby; 1861–1936) во главе с 600 Английскими уланами (lancers) выдвинул Премьер-Министру (Prime 
Minister) Египта ультиматум, в котором, кроме всего прочего, был объявлен приговор об отмене каких-либо действовавших 
ограничений в отношении количества посевных площадей в междуречье Гезира и их неограниченном увеличении при 
необходимости Суданскому Правительству. По действовавшему ранее соглашению между Египтом и Суданом, из-за их 
постоянных споров о потреблении воды из Реки Нил, посевные площади в междуречье Гезира не могли превышать 300 000 
федданов (feddans) (или 126 025.5 гектаров) без согласия Правительства Египта. Посевные площади, отводимые под 
Хлопчатник, представляли одну-треть ежегодных посевных площадей в Гезире. Весной 1925 они составляли 83 072 акра (или 
33 618 гектаров), но впоследствии стали возрастать, в частности в 1930 – до 198 817 акров (или 80 458.4 гектаров), в 1940–50 
до уровня 220 000 акров (или 89 031 гектаров) – 226 000 акров (или 91 459 гектаров). 
 
Возделывание Хлопчатника по Гезирской схеме осуществлялось трёхсторонним партнёрством (three-way partnership) между:- 
(i) Арендаторами (Tenants); (ii) Правительством (Government); и (iii) управляющими частными хлопковыми компаниями. В тот 
момент прибыль между ними распределялась следующим образом:- арендаторам – 40%, Правительству – 35% и 
управляющим компаниям, объединённым в Суданский Плантационный Синдикат (Sudan Plantation Syndicate) – 25% от всего 
урожая Хлопчатника. По подписанному в 1929 Соглашению о Водах Нила (Nile Water Agreement) ежегодному орошению, 
причём лишь с середины Июля и до середины Января, подвергались только 500 000 акров (202 343 гектара) земель, 
расположенных в долинах междуречья Гезира (Gezira plains). Однако воды для орошения больших площадей земли не 
хватало, и власти решили продолжить проект ирригации Гезиры (Gezira irrigation project), составлявшего уже порядка 1 000 
000 акров (или 404 686 гектаров) из 5 000 000 миллионов акров (или 2 023 428 гектаров) всей долины (plain), расположенной 
между Реками Белый Нил и Голубой Нил с верхушкой этой долины в Хартуме. Обеспечивать поливной водой весь этот проект 
предполагалось опять же при помощи Макварской Плотины. В 1950 под проект ирригации новых земель Гезиры (Gezira 
project), предполагавший возделывание Хлопчатника с экстра длинным штапельком Селекционного Сорта Сакель, было 
выделено 226 618 акров (или 91 709 гектаров) земли, орошение которой осуществлялось за счёт Макварской Плотины. В 
результате в сезон 1950/51 было выращено, собрано, переработано в волокно и затарено 275 211 кип; продуктивность 
возделывания составила 648 фунтов волокна с одного акра. Возделывание Хлопчатника по Гезирской схеме осуществлялось 
трёхсторонним партнёрством (three-way partnership) между:- (i) Арендаторами (Tenants); (ii) Правительством (Government); и 
(iii) Суданской Гезирской Палатой (Sudan Gezira Board). В начале 1950-х 26 000 арендаторов земель по данному проекту 
имели 40% долю от всего урожая Хлопчатника, и им предоставлялись полностью безналоговые права (full, tax-free rights) на 
урожаи любых других сельскохозяйственных культур, которые они могли возделывать на арендованных землях в Гезире. 
Индивидуальные владения арендованной землёй в Гезире составляли в среднем от 31.1 до 41.5 акров (или от 12.6 до 16.8 
гектаров, соответственно). В задачи арендаторов входило не только обеспечение трудовыми ресурсами возделывания 
Хлопчатника, ведение севооборота (crop rotation), но и поддержание в чистоте внутрихозяйственных водных каналов (minor 
watering channels). Правительство также имело 40% долю от всего урожая Хлопчатника, большая часть которой уходила на 
погашение задолженности по займам на строительство (construction loans), ведь до 1942 под это было выделено 39 534 250 
Долларов США. Кроме того, Правительство использовало полученные средства для оплаты ренты непосредственным 
владельцам земли, использование которой было национализировано ещё в начале работы над проектом ирригации Гезиры. 
Плюс ко всему на начальной стадии проекта Правительство несло расходы на здравоохранение и образование в Гезире, а 
также на развитие сельского хозяйства в других частях Судана. Предприятие общественного пользования (public utility) – 



Суданская Гезирская Палата, ставшая преемником частных хлопковых компаний, управлявших проектом до 1950 и 
объединённых в Суданский Плантационный Синдикат (Sudan Plantation Syndicate), располагало 20% долей от всего урожая 
Хлопчатника. Оно осуществляло общую администрацию, включая поддержание внутрихозяйственных водных каналов, 
обеспечение семенами, поддержку некоторых исследований, организацию волокноотделения (или джинирования), торговлю и 
транспортировку производимого хлопкового волокна и сопутствующей ему продукции их Хлопчатника. Одну десятую часть 
своего дохода, максимум 717 500 Долларов США, палата вкладывала в ‘фонд социального развития’ (‘social development 
fund’), а если такая сумма превышала установленный максимум, то излишек уходил в резервный фонд (reserve fund). 
Партнёры соместно несли расходы по унавоживанию (manuring) земли, очистке загрязнённой земли (cleaning foul land), 
опрыскиванию ДДТ (spraying DDT), волокноотделению (или джинированию), упаковке хлопка, перевозке в Порт Судана (Port 
Sudan), вывозу и иным торговым издержкам. Вывоз хлопкового волокна и семян Хлопчатника из Гезиры составлял в цене до 
трёх-пятых объёма всего вывоза продукции Судана, а в начале 1960-х обеспечивал более половины всех доходов 
Правительства Судана. 
 
Дальнейшее развитие возделывания Хлопчатника в Судане позволило произвести в сезон 1956/57 рекордное количество 
хлопкового волокна – 585 000 кип, хотя уже через пять лет в сезон 1961/62 производство длинноволокнистого хлопка было 
почти что удвоено. Весь выращиваемый в Судане Хлопчатник относился к Египетским Селекционным Сортам (Egyptian 
Types), причём в начале 1950-х 45% от всего урожая Хлопчатника составлял Селекционный Сорт Сакель с экстра длинным 
штапельком. Арендаторы земли на своих участках могли ежегодно выделять под Хлопчатник лишь одну его треть. В процессе 
возделывания Хлопчатника они соблюдали севооборот в виде восьмиэтапного чередования (eightcourse rotation), при котором 
Хлопчатник высаживался первые два года, затем этот участок оставался под паром в течение 4 лет (land left in fallow four 
years), после чего ещё два года на нём выращивались другие сельскохозяйственные культуры. Пары перед посевом 
Хлопчатника позволяют обеспечить улучшенную подготовку почвы для данной сельскохозяйственной культуры, а пары после 
вывода из обращения Хлопчатника позволяют выполнить зачистку от стеблей (stalks) и корневых отростков (ratoons), а также 
избавить от болезней и насекомых. 
 
Начиная с сезона 1950/51 и по 1958/59, выращиваемые в междуречье Гезира Египетские Селекционные Сорта Хлопчатника 
(Egyptian-Type Cotton) занимали посевные площади, составлявшие в среднем 261 111 акров (или 105 668 гектаров), и из этого 
Хлопчатника ежегодно получалось в среднем по 239 444 кипы хлопкового волокна. Несмотря на большие объёмы 
получаемого в Гезире длинноволокнистого хлопка, в частности с сезона 1954/55 по 1958/59 – в среднем по 246 200 кип в 
сезон, Хлопчатник в Судане возделывался в значительных объёмах и в других регионах страны на землях, прилегавших к 
Рекам Нил, Белый Нил и Голубой Нил, где действовали проекты по орошению земель с помощью подачи воды насосными 
станциями, большинство из которых были частными, но некоторые и государственными. В начале 1950 с таких земель 
получали в среднем по 51 250 кип хлопкового волокна в сезон, а во второй половине 1950-х это количество возросло в 
среднем до 122 000 кип. Плюс ко всему в среднем по 25 555 кип длинноволокнистого хлопка ежегодно производилось из 
Хлопчатника, выращенного при помощи паводкового орошения (flood irrigation) в Токарской Дельте (Tokar Delta) Реки Барака 
(Baraka River) у побережья Красного Моря (Red Sea) и в Гашской Дельте (Gash Delta) Реки Гаш (Gash River) близ Эфиопии. В 
совокупности общее производство длинноволокнистого хлопка в Судане в период с сезона 1954/55 по сезон 1958/59 
составляло в среднем 389 000 кип, что выводило эту страну в ранг второго в мире производителя длинноволокнистого хлопка. 
К 1962 на Юго-Западе междуречья Гезира власти страны планировали завершить дополнительную ирригацию земель в так 
называемом Манагильском Расширении (Managil Extension), что позволило бы нарастить производство длинноволокнистого 
хлопка в Судане до 200 000 кип. Однако, сравнительно быстрое увеличение в Судане к концу 1950-х посевных площадей под 
Хлопчатником с экстра длинным штапельком, главным образом в регионах с орошением земель с помощью подачи воды 
насосными станциями и с паводковым орошением, впервые привело к проблеме мирового перепроизводства (world over-
production) длинноволокнистого хлопка. Это привело к тому, что с конца 1950-х в Судане наметилась тенденция к переходу на 
возделывание других сельскохозяйственных культур (crops), а также Селекционных Сортов Хлопчатника с меньшей длиной 
штапелька (shorter-staple Cottons). В частности в сезон 1958/59 на 6 000 акрах (или 2 428 гектарах) земли в междуречье Гезира 
были посеяны привезённые из Штата Калифорния, Соединённые Штаты Америки семена Селекционного Сорта Экала 4-42 
(Acala 4-42). Хотя начиная ещё с сезона 1950/51, ежегодное среднее производство волокна, полученного в Судане из 
Американских Селекционных Сортов Хлопчатника, составляло в регионах орошения земель с помощью подачи воды 
насосными станциями порядка 5 000 кип, и в регионах на богаре (при помощи осадков (rain-grown)) – порядка 46 666 кип. При 
всём при этом до 98% урожая Хлопчатника в Судане продолжало квалифицироваться в качестве хлопкового волокна с экстра 
длинным штапельком (extra-long staple cotton). Всего же по данным от Международного Совещательного Комитета по Хлопку 
(International Cotton Advisory Committee; Вашингтон, США) возведение и введение в эксплуатацию в 1925 Макварской Плотины 
позволило Судану стать вторым по величине мировым производителем хлопкового волокна с экстра длинным штапельком. 
Так, если в самом начале ввода плотины в эксплуатацию в Судане удалось произвести всего 20 000 кип волокна с экстра 
длинным штапельком, то в сезон 1956/57 производство такого волокна выросло до рекордных по тому времени 557 000 кип, 
что составляло 41% от всего общемирового производства длинноволокнистого Хлопка. В сезон 1957/58 из-за низкой 
продуктивности (low yield) Хлопчатника, составившей всего 147 фунтов волокна на один акр (pounds of lint to the acre), в 
Судане удалось произвести лишь 159 000 кип хлопкового волокна, но уже в следующий сезон 1958/59 продуктивность 
выросла до 410 фунтов волокна на один акр, что позволило произвести 537 000 кип хлопкового волокна. Ни одна другая 
страна в мире не могла тогда похвастаться такой огромной составляющей долей Хлопчатника с экстра длинным штапельком в 
своей экономике. 
 
Практически всё производимое в Судане хлопковое волокно вывозилось из страны, при этом менялись и направления его 
вывоза. Так, например, если в первые пять лет с момента работы проекта ирригации Гезиры, то есть с 1925 по 1929 
практически всё (97.5%) Суданское хлопковое волокно вывозилось в Соединённое Королевство, то в следующие два 
десятилетия, то есть с 1930 по 1949 Суданское хлопковое волокно вывозилось уже Индию, Пакистан и Великобританию, 
причём с 1930 по 1939 в объёме 83.2%, а с 1940 по 1949 – 98% от всего объёма производимого хлопкового волокна. Хотя в 
1941, 1942 во время II Мировой Войны (World War II) и в 1947 из-за существенного сокращения объёмов возделывания так 
называемого Американского Египетского Хлопчатника (American-Egyptian Cotton) с экстра длинным штапельком в 
Соединённых Штатах Америки, в частности в 1947 Юго-Западных Штатах США из этого Хлопчатника, маркировавшегося 
также как Пима (Pima), было произведено всего 1 100 кип:- 900 кип в Техасе (Texas), 100 кип в Аризоне (Arizona) и 100 кип в 
Нью Мексико (New Mexico), по местной программе стимулирования (domestic incentive program), финансировавшейся Военным 
Мобилизационным Советом (War Mobilization Board), США вывозило из Судана 11.7% от всего объёма производимого там 
хлопкового волокна (плюс 200 кип в 1946). Однако из-за того, что возделывание Хлопчатника в Судане с его последующим 



вывозом в большей мере финансировалось и контролировалось Британскими прядильщиками, вывоз местного хлопкового 
волокна в США в 1940-е был тем не менее не значительным и, как правило, включался Американцами в статистику ввоза 
хлопкового волокна из Египта. Начиная с 1950, когда Суданом стали управлять местные правители, доля Индии, Пакистана и 
Великобитании сократилась до 70.9%; при этом Суданское хлопковое волокно было впервые вывезено во Францию, Германию 
и Италию, которые на постоянной основе с 1950 по 1955 выбирали из Судана в общей сложности 13% от всего Суданского 
хлопкового волокна. В эти же 13% попадало и хлопковое волокно, вывозившееся в небольших количествах из Судана в США; 
в частности, с 1950 по 1956 в США было вывезено в совокупности всего 28 000 кип хлопка. 
 
27 Января 2021 Судан вновь стал государством участником Международного Совещательного Комитета по Хлопку (МСКХ) 
(INTERNATIONAL COTTON ADVISORY COMMITTEE (ICAC)). 
 

 

Развитие Ситуации В Судане По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   9 000     

1925 / 26   23 000     

1926 / 27   28 000  29 000   

1927 / 28   24 000  23 000   

1928 / 29   31 000  31 000   

1929 / 30   30 000  28 000   

1930 / 31   23 000  6 000   

1931 / 32   45 000  31 000   

1932 / 33   26 000  29 000   

1933 / 34   29 000  27 000   

1934 / 35   54 000  38 000   

1935 / 36   45 000  46 000   

1936 / 37   61 000  61 000   

1937 / 38   61 000  61 000   

1938 / 39   61 000  74 000   

1939 / 40   53 000  30 000   

1940 / 41   58 000  58 000   

1941 / 42   54 000  92 000   

1942 / 43   64 000  16 000   

1943 / 44   41 000  64 000   

1944 / 45   68 000  72 000   

1945 / 46 130 000 344 45 000  61 000  54 000 

1946 / 47 136 000 384 52 000  54 000  52 000 

1947 / 48 147 000 348 51 000  56 000  48 000 

1948 / 49 163 000 401 65 000  73 000  40 000 

1949 / 50 174 000 382 66 000  71 000  35 000 

1950 / 51 218 000 439 96 000  81 000  49 000 

1951 / 52 231 000 250 58 000  87 000  20 000 

1952 / 53 249 000 350 87 000  58 000  48 000 

1953 / 54 264 000 347 91 000  90 000  48 000 

1954 / 55 277 000 322 89 000  65 000  71 000 

1955 / 56 242 000 459 111 000  122 000  59 000 

1956 / 57 309 000 433 134 000  73 000  119 000 

1957 / 58 295 000 159 47 000  86 000  79 000 

1958 / 59 359 000 349 125 000  147 000  58 000 

1959 / 60 381 000 331 126 000  129 000  54 000 

1960 / 61 380 000 306 116 000 1 000 96 000  72 000 

1961 / 62 476 000 457 218 000 3 000 139 000  146 000 

1962 / 63 448 000 365 163 000 5 000 172 000  131 000 

1963 / 64 441 000 232 102 000 7 000 157 000  65 000 

1964 / 65 448 000 338 152 000 8 000 103 000  106 000 

1965 / 66 439 000 373 164 000 9 000 124 000  135 000 

1966 / 67 486 000 397 193 000 12 000 148 000  166 000 

1967 / 68 486 000 401 195 000 14 000 173 000  169 000 

1968 / 69 486 000 468 228 000 15 000 185 000  191 000 

1969 / 70 528 000 466 246 000 15 000 235 000  174 000 

1970 / 71 511 000 480 245 000 13 000 228 000  174 000 

1971 / 72 505 000 482 244 000 13 000 216 000  184 000 

1972 / 73 486 000 410 199 000 13 000 237 000  132 000 

1973 / 74 495 000 477 236 000 15 000 157 000  195 000 

1974 / 75 495 000 445 220 000 14 000 118 000  282 000 

1975 / 76 401 000 270 108 000 15 000 215 000  158 000 

1976 / 77 414 000 385 159 000 14 000 146 000  157 000 

1977 / 78 484 000 410 198 000 11 000 149 000  196 000 

1978 / 79 419 000 331 139 000 10 000 177 000  147 000 

1979 / 80 412 000 277 114 000 13 000 175 000  73 000 

1980 / 81 388 000 250 97 000 17 000 93 000  61 000 

1981 / 82 362 000 428 155 000 12 000 56 000  148 000 

1982 / 83 392 000 525 206 000 14 000 140 000  200 000 

1983 / 84 400 000 556 222 000 19 000 219 000  207 000 

1984 / 85 360 000 565 203 000 22 000 145 000  244 000 

1985 / 86 326 000 435 142 000 23 000 115 000  248 000 

1986 / 87 342 000 479 164 000 16 000 222 000  173 000 

1987 / 88 323 000 419 136 000 19 000 149 000  141 000 



1988 / 89 315 000 441 139 000 14 000 162 000  103 000 

1989 / 90 288 000 445 128 000 12 000 141 000  78 000 

1990 / 91 209 000 397 83 000 14 000 103 000  45 000 

1991 / 92 147 000 608 90 000 16 000 86 000  49 000 

1992 / 93 123 000 457 56 000 15 000 58 000  54 000 

1993 / 94 110 000 425 47 000 13 000 89 000  71 000 

1994 / 95 175 000 476 83 000 11 000 62 000  85 000 

1995 / 96 240 000 440 106 000 13 000 45 000  133 000 

1996 / 97 279 000 378 105 000 14 000 91 000  71 000 

1997 / 98 177 000 497 88 000 11 000 82 000  66 000 

1998 / 99 117 000 395 46 000 9 000 55 000  48 000 

1999 / 00 163 000 323 52 000 9 000 46 000  46 000 

2000 / 01 169 000 441 75 000 6 000 33 000  82 000 

2001 / 02 147 000 487 71 000 4 000 60 000  90 000 

2002 / 03 156 000 535 83 000 4 000 78 000  82 000 

2003 / 04 171 000 400 69 000 3 000 85 000  62 000 

2004 / 05 206 000 402 83 000 2 000 59 000  57 000 

2005 / 06 169 000 423 72 000 2 000 85 000  42 000 

2006 / 07 160 000 365 58 000 2 000 48 000  59 000 

2007 / 08 52 000 440 23 000 3 000 53 000  26 000 

2008 / 09 85 000 345 29 000 2 000 17 000  37 000 

2009 / 10 27 000 403 11 000 1 000 37 000  9 000 

2010 / 11 41 000 386 16 000 2 000 15 000  8 000 

2011 / 12 127 000 336 43 000 4 000 4 000  43 000 

2012 / 13 45 000 349 16 000 18 000 24 000  17 000 

2013 / 14 62 000 567 35 000 18 000 17 000  17 000 

2014 / 15 89 000 516 46 000 19 000 16 000  28 000 

2015 / 16 50 000 600 30 000 19 000 20 000  20 000 

2016 / 17 70 000 561 39 000 18 000 28 000  14 000 

2017 / 18 180 000 444 80 000 18 000 60 000  16 000 

2018 / 19 180 000 578 104 000 18 000 86 000  16 000 

2019 / 20 180 000 722 130 000 18 000 79 000  49 000 

2020 / 21 180 000 722 130 000 18 000 104 000  57 000 

2021 / 22 180 000 730 131 000 18 000 127 000  43 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SUDAN 
THE REPUBLIC OF SUDAN (officially) 

ISO Code:  SD/SDN/736 
Territory:   2 505 813 km

2
 (967 500 sq. miles) 

Population:  40 652 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Khartoum (Al-Khartum) 
National Currency: Dinar (ISO Code: SDD/736), SDD1=10Pounds=100Piastres 
 Notes:  25, 50 Piastres. 5, 10, 25, 50, 100 Dinar. 
 Coins:  2, 5, 10, 50, 100 Piastres. There are also a number of commemorative coins in circulation. 
Language:  Arabic is the official language. English and many local dialects are widely spoken. 
Electricity:  240V 50c AC 
National Holidays: January 01 – Independence Day (1956), variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), variable 
(March) – Islamic New Year, April 06 – Uprising Day, variable (May) – Al-Mowlid Al Nabawi (Birth Of The Prophet), June 30 – 
Revolution Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day. Friday is the weekly holiday. 
Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. 
During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business 
patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some 
disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the 
region. 
Web-site:  http://www.sudan.gov.sd, www.sudanmfa.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

THE AGRICULTURAL RESEARCH CORPORATION 
Gezira Research Station, Cotton Research Program 
PO Box 126, 
Wed Medani, SUDAN 
Tel.: +249-511-843215 
Fax: +249-511-843213 
http:// 
E-mail: cotarc@sudanmail.net, elfadabd@yahoo.com 

 
GEZIRA TRADE AND SERVICES CO LTD 
Port Sudan Unit, 
PO Box 251 and 243, 
Khartoum, SUDAN 
Tel.: +249-11-779060, 781695, 782300 
Fax: +249-11-778230, 779060 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 

SGS INSPECTION SERVICES LTD 
1

st
 Floor, Jazera Building, Parliament Street, 

PO Box 251, 
Khartoum, SUDAN 
Tel.: +249-183-760957, 777039, 778230 
Fax: +249-183-760956 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
STORE PESTS CONTROL AND PLANT QUARANTINE 
SECTION 
Plant Protection Department 
Ministry of Agriculture, Natural Resources and Livestock 
PO Box 14, 
Khartoum North, SUDAN 
Tel.: +249-11-612665, 612666 
Fax: +249-11-612665 
http:// 



E-mail:  
 
THE SUDAN COTTON COMPANY LTD 
Parliament Street, 
PO Box 1672, 

Khartoum 11111, SUDAN 
Tel.: +249-183-771567, 775755, 779573 
Fax: +249-183-770703, 770736 
http://www.sudan-cotton.com 
E-mail: marketing@sudan-cotton.com, sccl@sudanmail.net.sd 

 
 
ТАИЛАНД 

 
Таиланд является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 20 Ноября 1982. 
 

 

Развитие Ситуации В Таиланде По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   1 000     

1925 / 26   1 000     

1926 / 27   1 000     

1927 / 28   1 000     

1928 / 29   1 000     

1929 / 30   1 000     

1930 / 31   1 000     

1931 / 32   1 000     

1932 / 33        

1933 / 34   1 000     

1934 / 35   1 000     

1935 / 36   2 000 1 000    

1936 / 37   2 000 1 000    

1937 / 38   2 000 2 000    

1938 / 39   1 000 1 000    

1939 / 40   2 000 2 000    

1940 / 41   2 000 2 000    

1941 / 42   3 000 2 000    

1942 / 43   3 000 3 000    

1943 / 44   13 000 5 000    

1944 / 45   11 000 7 000    

1945 / 46   7 000 7 000  0  

1946 / 47   5 000 5 000  0  

1947 / 48   6 000 6 000  0  

1948 / 49   5 000 6 000    

1949 / 50   4 000 4 000  0  

1950 / 51   5 000 5 000  1 000  

1951 / 52   6 000 8 000  2 000  

1952 / 53   6 000 6 000  0  

1953 / 54   8 000 9 000  1 000  

1954 / 55   8 000 8 000  2 000  

1955 / 56   8 000 9 000  1 000  

1956 / 57   11 000 9 000    

1957 / 58   11 000 11 000    

1958 / 59   11 000 11 000  0  

1959 / 60   9 000 14 000  3 000  

1960 / 61   13 000 15 000  4 000 5 000 

1961 / 62 53 000 240 13 000 17 000  7 000 7 000 

1962 / 63 58 000 207 12 000 20 000  8 000 7 000 

1963 / 64 70 000 194 13 000 22 000  10 000 8 000 

1964 / 65 66 000 248 16 000 30 000  19 000 12 000 

1965 / 66 72 000 270 20 000 41 000  24 000 14 000 

1966 / 67 79 000 368 29 000 49 000  23 000 17 000 

1967 / 68 97 000 279 27 000 51 000 2 000 28 000 20 000 

1968 / 69 103 000 420 43 000 52 000 7 000 17 000 15 000 

1969 / 70 107 000 404 43 000 65 000 1 000 29 000 20 000 

1970 / 71 42 000 436 19 000 65 000 0 46 000 16 000 

1971 / 72 74 000 355 26 000 71 000 0 51 000 20 000 

1972 / 73 52 000 399 21 000 76 000 0 65 000 26 000 

1973 / 74 42 000 256 11 000 82 000  85 000 38 000 

1974 / 75 57 000 346 20 000 82 000  57 000 30 000 

1975 / 76 61 000 179 11 000 87 000 0 85 000 38 000 

1976 / 77 45 000 438 20 000 103 000  89 000 44 000 

1977 / 78 84 000 358 30 000 104 000  72 000 41 000 

1978 / 79 69 000 362 25 000 115 000 1 000 85 000 35 000 

1979 / 80 132 000 439 58 000 121 000 7 000 82 000 47 000 

1980 / 81 152 000 422 64 000 127 000 7 000 86 000 60 000 

1981 / 82 152 000 385 59 000 131 000 11 000 56 000 33 000 

1982 / 83 107 000 378 40 000 114 000 7 000 84 000 36 000 

1983 / 84 100 000 397 40 000 198 000 12 000 171 000 36 000 

1984 / 85 70 000 426 30 000 159 000 12 000 144 000 40 000 

1985 / 86 81 000 418 34 000 205 000 7 000 178 000 39 000 



1986 / 87 49 000 391 19 000 247 000 9 000 281 000 62 000 

1987 / 88 64 000 390 25 000 252 000 13 000 192 000 12 000 

1988 / 89 71 000 499 35 000 280 000 8 000 273 000 31 000 

1989 / 90 63 000 454 29 000 295 000 4 000 263 000 24 000 

1990 / 91 74 000 436 32 000 328 000 5 000 354 000 76 000 

1991 / 92 99 000 431 43 000 370 000 6 000 357 000 100 000 

1992 / 93 77 000 428 33 000 350 000 6 000 331 000 108 000 

1993 / 94 53 000 422 22 000 360 000 6 000 351 000 115 000 

1994 / 95 57 000 468 27 000 330 000 0 313 000 125 000 

1995 / 96 58 000 463 27 000 363 000 0 336 000 104 000 

1996 / 97 51 000 487 25 000 345 000 0 308 000 92 000 

1997 / 98 35 000 483 17 000 300 000 1 000 269 000 82 000 

1998 / 99 29 000 452 13 000 290 000 4 000 264 000 64 000 

1999 / 00 25 000 433 11 000 340 000 0 371 000 106 000 

2000 / 01 26 000 471 12 000 360 000 0 342 000 100 000 

2001 / 02 42 000 478 20 000 415 000 5 000 448 000 148 000 

2002 / 03 11 000 437 5 000 436 000 3 000 424 000 137 000 

2003 / 04 7 000 484 4 000 403 000 3 000 365 000 99 000 

2004 / 05 7 000 652 5 000 457 000  497 000 144 000 

2005 / 06 12 000 402 5 000 440 000 1 000 412 000 120 000 

2006 / 07 9 000 383 3 000 430 000 0 415 000 108 000 

2007 / 08 5 000 506 2 000 425 000 1 000 420 000 104 000 

2008 / 09 3 000 506 2 000 370 000 2 000 349 000 83 000 

2009 / 10 2 000 508 1 000 395 000 1 000 393 000 80 000 

2010 / 11 2 000 511 1 000 387 000 0 383 000 77 000 

2011 / 12 2 000 513 1 000 270 000  275 000 83 000 

2012 / 13 2 000 516 1 000 360 000 1 000 329 000 52 000 

2013 / 14 2 000 516 1 000 337 000 0 337 000 53 000 

2014 / 15 2 000 518 1 000 330 000  320 000 44 000 

2015 / 16 2 000 518 1 000 278 000 0 278 000 46 000 

2016 / 17 2 000 517 1 000 261 000 0 267 000 52 000 

2017 / 18 2 000 517 1 000 248 000  250 000 56 000 

2018 / 19 2 000 520 1 000 234 000 0 234 000 49 000 

2019 / 20 1 000 2 000 2 000 153 000 0 153 000 51 000 

2020 / 21 1 000 1 500 2 000 153 000  151 000 51 000 

2021 / 22 1 000 1 508 2 000 156 000  153 000 50 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
THAILAND 
THE KINGDOM OF THAILAND (officially) 

ISO Code:  TH/THA/764 
Territory:   513 115 km

2
 (198 115 sq. miles) 

Population:  68 098 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Bangkok (Krung Thep) 
National Currency: Baht (ISO Code: THB/764), THB1=100Satang 
 Notes:  10, 20, 50, 100, 500, 1000 Baht. 
 Coins:  25, 50 Satang. 1, 2, 5, 10 Baht. 
Language:  Thai is the official language. English also widely spoken, especially in establishments catering for tourists. 
Electricity:  220V 50c AC. American- and European-type 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Makha Bucha Day (Buddhist Festival), April 06 – Maha 
Chakri Memorial Day, variable (second Monday and Tuesday in April) – Songkran Festival and Family Day (Thai New Year), May 01 – 
National Labor Day, May 05 – Coronation Day, variable (May) – Visakha Bucha Day (Buddhist Festival), July 01 – Mid Year Closing 
Day, variable (July) – Asarnha Bucha Day, August 12 – Her Majesty The Queen’s Birthday, October 23 – King Chulalongkorn Memorial 
Day, December 07 – His Majesty The King’s Birthday, December 10 – Constitution Day, December 31 – New Year’s Eve. The religious 
festivals are determined by the Buddhist lunar calendar and are therefore variable. 
Web-site:  http://www.thaigov.go.th, www.chanthaburi.go.th, www.chonburi.go.th, www.mfa.go.th, 
www.pattayacityhall.go.th, www.trat.go.th 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

THE CUSTOMS DEPARTMENT OF THAILAND 
1 Suntorn, Kosa Road, Klong Toey, 
Bangkok 10110, THAILAND 
Tel.: +66-26676000 
Fax: +66-26677000 
http://www.customs.go.th 
E-mail:  

 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND COOPERATIVES 
Rajadamnern Nok Road, 
Bangkok 10200, THAILAND 
Tel.: +66-22810858 
Fax: +66-22813513 
http://www.moac.go.th 
E-mail: banpot@moac.go.th 
 
MONSANTO THAILAND LTD 

555 Paholyothin Road, 22
nd

 Floor, Rasa Tower 1, Chatuchack, 
Bangkok 10900, THAILAND 
Tel.: +66-27934888 
Fax: +66-29370404 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
SGS (THAILAND) LIMITED 
HEADQUARTERS 
J Press Tower 2, 100 Nang Linchee Road, Chongnonsee, Yannawa, 
Bangkok 10120, THAILAND 
Tel.: +66-26781813, 26781843, 26781872 
Fax: +66-26781541, 26781543 
http://www.th.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.thailand@sgs.com 

 
DEPARTMENT OF AGRICULTURE 



— NATIONAL PLANT PROTECTION ORGANISATION (NPPO) OF THAILAND 
Ministry of Agriculture and Cooperatives 
50 Phaholyothin Road, Chatuchak, 
Bangkok 10900, THAILAND 
Tel.: +66-25798516, 25798576 
Fax: +66-25610744, 25795084 
http://www.doa.go.th, www.moac.go.th 
E-mail: nppo@doa.go.th 
— NATIONAL BUREAU OF AGRICULTURAL COMMODITY AND FOOD 
STANDARDS (ACFS) 
Department of Agriculture, Ministry of Agriculture and Cooperatives 
3 Rajadamnern Nok Avenue, 
Bangkok 10200, THAILAND 
Tel.: +66-22803902 (Intl), 22810698 (Intl) 
Fax: +66-22801542 (Intl) 
http://www.acfs.go.th 
E-mail: ippc@acfs.go.th 

 
THE THAI TEXTILE MANUFACTURING ASSOCIATION 
454-460 Sukhumvit Road, (22) Near Washington Theatre, Klongtoey, 
Bangkok 10110, THAILAND 
Tel.: +66-22582023, 22582044 
Fax: +66-22601525 
http://www.thaitextile.org 
E-mail: ttma@thaitextile.org 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
5/1 Phaholyothin Road, Lardyao, Jatujak, 
Bangkok 10900, THAILAND 
Tel.: +66-29390738 
Fax: +66-29390732 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
 
ТАНЗАНИЯ 

 
История Совета Танзании по Хлопку (СТХ; Tanzania Cotton Board (TCB)) своими корнями уходит в 1952, когда Указом о Сбыте 
Волокна и Семян (Lint and Seed Marketing Ordinance) был образован Совет Танганьики по Сбыту Волокна и Семян (СТСВС; 
Lint and Seed Marketing Board of Tanganyika (LSMB)), основной функцией которого была продажа хлопкового волокна из 
Танганьики (материковой части Танзании). В соответствии с Актом № 3 о Хлопковой Отрасли от 1973 СТСВС был распущен, 
но вместо этой организации было образовано Управление по Танзанийскому Хлопку (УТХ; Tanzania Cotton Authority (TCA)), 
целью которого стали продвижение и развитие в Танзании хлопковой отрасли хозяйства. Уже в 1976 после роспуска 
Региональных Кооперативных Союзов (РКС; Regional Co-operative Unions (RCU’s)) к УТХ перешли все их функции, в 
результате чего Управление по Танзанийскому Хлопку приобрёло контроль над всей хлопковой отраслью страны вцелом, 
начиная от покупки семян Хлопчатника и выращивания, заканчивая переработкой и сбытом хлопкового волокна. В 
соответствии с Актом № 19 1984 о Совете по Сбыту Хлопка Танзании (the Tanzania Cotton Marketing Board Act No. 19 of 1984) 
Правительство Танзании постановило воссоздать Региональные Кооперативные Союзы (Regional Co-operative Unions), а 
вместо Управления по Танзанийскому Хлопку создать Совет Танзании по Сбыту Хлопка Танзании (СТСХ; Tanzania Cotton 
Marketing Board (TCMB)), который стал отвечать за сбыт хлопкового волокна и семян Хлопчатника. Однако вскоре данный акт 
подвергся поправкам, в результате которых из него были удалены все ссылки на СТСХ, а вместо них были утверждены 
ссылки на новую структуру, которой было поручено регулировать и контролировать качество и сбыт хлопкового волокна и 
семян Хлопчатника. Этой новой структурой стал Совет Танзании по Хлопковому Волокну И Семенам (СТХВС; Tanzania Cotton 
Lint & Seed Board (TCLSB)). Вместе с тем новый акт не касался проблем, связанных с возделыванием Хлопчатника в Танзании 
и с которыми столкнулась местная отрасль. Это обусловило необходимость новых законодательных поправок. В результате 
вступления в Июле 2004 нового Акта № 2 О Хлопковой Отрасли, принятого Парламентом страны в 2001, СТХВС также 
подвергся преобразованию в Совет Танзании по Хлопку (СТХ; Tanzania Cotton Board (TCB)). СТХ превратился в новаторское 
учреждение по продвижению высоко конкурентной хлопковой отрасли страны в отношении возделывания, 
производительности и качества Танзанийского Хлопчатника. 
 
Танзания является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 09 Декабря 1961. 
 

 

Развитие Ситуации В Танзании По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   4 000     

1926 / 27   4 000  5 000   

1927 / 28   3 000  4 000   

1928 / 29   6 000  5 000   

1929 / 30   5 000  5 000   

1930 / 31   4 000  3 000   

1931 / 32   2 000  2 000   

1932 / 33   3 000  3 000   

1933 / 34   6 000  5 000   

1934 / 35   7 000  6 000   

1935 / 36   11 000  10 000   

1936 / 37   12 000  12 000   

1937 / 38   11 000  12 000   

1938 / 39   8 000  9 000   

1939 / 40   12 000  12 000   

1940 / 41   12 000  11 000   

1941 / 42   13 000  13 000   

1942 / 43   9 000  8 000   

1943 / 44   7 000  7 000   

1944 / 45   5 000  6 000   

1945 / 46 61 000 121 7 000  8 000   

1946 / 47 78 000 95 7 000  6 000   

1947 / 48 56 000 129 7 000  8 000   

1948 / 49 56 000 175 10 000  10 000   



1949 / 50 72 000 130 9 000  9 000   

1950 / 51 77 000 119 9 000  9 000   

1951 / 52 81 000 108 9 000  8 000   

1952 / 53 84 000 169 14 000  15 000   

1953 / 54 61 000 151 9 000  10 000   

1954 / 55 101 000 183 19 000  19 000   

1955 / 56 109 000 203 22 000  23 000   

1956 / 57 121 000 201 24 000  24 000   

1957 / 58 162 000 192 31 000  31 000   

1958 / 59 162 000 191 31 000  30 000   

1959 / 60 182 000 203 37 000  36 000   

1960 / 61 192 000 179 34 000  34 000  3 000 

1961 / 62 192 000 161 31 000  30 000  3 000 

1962 / 63 192 000 204 39 000  37 000  5 000 

1963 / 64 202 000 237 48 000  48 000  5 000 

1964 / 65 202 000 263 53 000  53 000  5 000 

1965 / 66 223 000 302 67 000  68 000  4 000 

1966 / 67 243 000 325 79 000 1 000 76 000  7 000 

1967 / 68 263 000 268 71 000 4 000 62 000  10 000 

1968 / 69 271 000 192 52 000 7 000 45 000  10 000 

1969 / 70 283 000 253 72 000 7 000 62 000  12 000 

1970 / 71 283 000 268 76 000 8 000 66 000  14 000 

1971 / 72 283 000 234 66 000 9 000 40 000  30 000 

1972 / 73 283 000 272 77 000 11 000 65 000  31 000 

1973 / 74 283 000 230 65 000 12 000 62 000  22 000 

1974 / 75 283 000 253 72 000 12 000 52 000  28 000 

1975 / 76 231 000 183 42 000 11 000 39 000  20 000 

1976 / 77 364 000 185 67 000 8 000 51 000  27 000 

1977 / 78 389 000 129 50 000 14 000 30 000  33 000 

1978 / 79 455 000 124 56 000 14 000 39 000  36 000 

1979 / 80 400 000 152 61 000 15 000 51 000  31 000 

1980 / 81 350 000 123 43 000 16 000 36 000  22 000 

1981 / 82 371 000 108 40 000 17 000 34 000  12 000 

1982 / 83 446 000 99 44 000 14 000 25 000  18 000 

1983 / 84 390 000 123 48 000 12 000 36 000  18 000 

1984 / 85 370 000 84 31 000 16 000 19 000  13 000 

1985 / 86 400 000 168 67 000 13 000 27 000  40 000 

1986 / 87 450 000 173 78 000 11 000 43 000  64 000 

1987 / 88 450 000 120 54 000 12 000 51 000  55 000 

1988 / 89 260 000 135 35 000 10 000 48 000  32 000 

1989 / 90 320 000 150 48 000 17 000 38 000  25 000 

1990 / 91 450 000 189 85 000 14 000 40 000  57 000 

1991 / 92 430 000 224 96 000 16 000 63 000  75 000 

1992 / 93 344 000 131 45 000 14 000 58 000  48 000 

1993 / 94 172 000 233 40 000 11 000 45 000  32 000 

1994 / 95 344 000 238 82 000 13 000 35 000  66 000 

1995 / 96 283 000 307 87 000 15 000 56 000  82 000 

1996 / 97 350 000 177 62 000 14 000 68 000  62 000 

1997 / 98 180 000 200 36 000 9 000 61 000  28 000 

1998 / 99 250 000 142 35 000 10 000 27 000  26 000 

1999 / 00 182 000 227 41 000 12 000 32 000  24 000 

2000 / 01 419 000 121 51 000 10 000 37 000  27 000 

2001 / 02 364 000 174 63 000 14 000 36 000  41 000 

2002 / 03 291 000 172 50 000 15 000 50 000  26 000 

2003 / 04 561 000 204 114 000 16 000 36 000  88 000 

2004 / 05 245 000 515 126 000 30 000 84 000  100 000 

2005 / 06 410 000 107 44 000 28 000 94 000  22 000 

2006 / 07 450 000 157 71 000 32 000 23 000  38 000 

2007 / 08 406 000 304 124 000 38 000 33 000  91 000 

2008 / 09 348 000 257 89 000 30 000 57 000  93 000 

2009 / 10 469 000 117 55 000 29 000 60 000  59 000 

2010 / 11 450 000 168 76 000 28 000 35 000  72 000 

2011 / 12 450 000 266 120 000 35 000 36 000  120 000 

2012 / 13 350 000 235 82 000 37 000 60 000  106 000 

2013 / 14 300 000 226 68 000 37 000 30 000  107 000 

2014 / 15 327 000 154 50 000 39 000 29 000  89 000 

2015 / 16 350 000 117 41 000 39 000 22 000  69 000 

2016 / 17 350 000 127 45 000 39 000 24 000  51 000 

2017 / 18 350 000 154 54 000 43 000 39 000  23 000 

2018 / 19 420 000 193 81 000 44 000 43 000  18 000 

2019 / 20 441 000 247 109 000 45 000 41 000  40 000 

2020 / 21 622 000 214 133 000 45 000 65 000  63 000 

2021 / 22 641 000 220 141 000 45 000 96 000  63 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
TANZANIA 
THE UNITED REPUBLIC OF TANZANIA (officially) 

ISO Code:  TZ/TZA/834 
Territory:   883 749 km

2
 (341 217 sq. miles) 

Population:  54 308 000 (January 01, 2016) 



Capital:   Dodoma (administrative capital designate). Dar Es Salaam (remains the capital for the time being) 
National Currency: Shilling (ISO Code: TZS/834), TZS1=100Cents 
 Notes:  500, 1000, 2000, 5000, 10000 Shilingi. 
 Coins:  5, 10, 20, 50 Senti. 1, 5, 10, 20, 50, 100, 200 Shilingi. 
Language:  English and Kiswahili are the official languages. The terms Swahili and Kiswahili are used interchangeably, 
though the term Swahili normally refers to the people while Kiswahili refers to the language. Originating along the coast, Kiswahili is a 
Bantu language with many words derived from Arabic. Other African languages such as Bantu and those of Nilo-Hamitic and Khoisan 
origin are also spoken. 
Electricity:  240V 50c AC. Plugs may be round or square 3-pin, fused or unfused. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 12 – Zanzibar Revolution Day, variable (February) – Idd El Haji 
(Feast Of The Sacrifice), variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, April 28 – Union Day, May 01 – International Labor 
Day, variable (May) – Moulid (Birth Of The Prophet), July 07 – Farmers’ Day, variable (November) – Idd El Fitry (End Of Ramadan), 
December 09 – Independence and Republic Day, December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. Muslim festivals are 
timed according to local sightings of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar 
month of Ramadan that precedes Idd El Fitry, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be 
interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may 
continue into Idd El Fitry itself. Idd El Fitry and Idd El Haji (Eid Al-Adha) may last anything from two to ten days, depending on the 
region. 
Web-site:  http://www.tanzania.go.tz 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

MINISTRY OF AGRICULTURE, FOOD SECURITY AND 
COOPERATIVES 
PO Box 9192, 
Dar Es Salaam, TANZANIA 
Tel.: +255-22-2862480, 2862481 
Fax: +255-22- 
http://www.agriculture.go.tz 
E-mail: nw-kilimo@kilimo.go.tz 
 
SGS TANZANIA SUPERINTENDENCE CO LIMITED 
HEADQUARTERS 
Nelson Mandela Road, Kurasini (Near THA Gate 5), 
PO Box 2249, 
Dar Es Salaam, TANZANIA 
Tel.: +255-22-2112627, 2113721, 2113982, 2116582, 2132131 
Fax: +255-22-2113516, 2113962 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.tanzania@sgs.com 

 
TANZANIA BUREAU OF STANDARDS 
PO Box 9524, 
Dar Es Salaam, TANZANIA 
Tel.: +255-22-2450206, 2450298, 2450949 
Fax: +255-22-2450959 
http://www.tbs.or.tz 
E-mail: info@tbs.or.tz 

 
TANZANIA CHAMBER OF COMMERCE, INDUSTRY AND 
AGRICULTURE (TCCIA) 
21 Ghana Avenue, 
PO Box 9713, 
Dar Es Salaam, TANZANIA 
Tel.: +255-22-2118136, 2119436 
Fax: +255-22-2119437 
http://www.tccia.com 
E-mail: hq@tccia.com, info@tccia.com, ed@tccia.com 
 

TANZANIA COTTON BOARD (TCB) 
3

rd
 Floor, Pamba House, Pamba Road/Garden Avenue, 

PO Box 9161, 
Dar Es Salaam, TANZANIA 
Tel.: +255-22-2122564, 2122565, 2128347 
Fax: +255-22-2112894 
http://www.cotton.or.tz 
E-mail: info@cotton.or.tz 

– MWANZA ZONE OFFICE 
Barabara Ya Mkoa, 
PO Box 61, 
Mwanza, TANZANIA 
Tel.: +255-28-2500528 
Fax: +255-28-2501079 
E-mail: tclsb-mwz@tanzania-online.com 
 
TEXTILE DEVELOPMENT UNIT TANZANIA 
c/o Ministry of Industry, Trade and Investment 
2

nd
 Floor, Waterfront, Sokoine Drive, 

Dar Es Salaam, TANZANIA 
Tel.: +255-22- 
 +255-766-332009 
Fax: +255-22- 
https://tdu.or.tz 
E-mail: info@tdu.or.tz 
 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (T) LTD (WIS) 
c/o UDA LTD 
Kurasini Bandari Road, 
PO Box 71148, 
Dar Es Salaam, TANZANIA 
Tel.: +255-22-2122217 
Fax: +255-22-2125346 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis_tan@africaonline.co.tz 

tan-operations@wakefieldinspection.com 

 
 
ТОГО 

 
Того является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 31 Мая 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 20 Марта 1964. 
 

 

Развитие Ситуации В Того По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61   2 000  2 000   

1961 / 62   2 000  2 000   

1962 / 63   3 000  2 000   



1963 / 64   1 000  2 000  1 000 

1964 / 65 57 000 38 2 000  1 000  2 000 

1965 / 66 57 000 50 3 000  3 000  2 000 

1966 / 67 62 000 53 3 000 0 3 000  2 000 

1967 / 68 61 000 61 4 000 0 2 000  2 000 

1968 / 69 61 000 32 2 000 0 3 000  1 000 

1969 / 70 61 000 32 2 000 0 1 000  2 000 

1970 / 71 8 000 269 2 000 0 3 000  1 000 

1971 / 72 9 000 290 3 000 0 2 000  2 000 

1972 / 73 7 000 293 2 000 1 000 2 000  2 000 

1973 / 74 10 000 333 3 000 2 000 1 000  2 000 

1974 / 75 15 000 280 4 000 2 000 1 000  3 000 

1975 / 76 19 000 186 4 000 2 000 2 000  3 000 

1976 / 77 9 000 322 3 000 2 000 3 000  2 000 

1977 / 78 7 000 266 2 000 2 000 1 000  1 000 

1978 / 79 16 000 343 5 000 2 000 2 000  2 000 

1979 / 80 26 000 294 8 000 2 000 4 000  4 000 

1980 / 81 29 000 330 10 000 2 000 7 000  5 000 

1981 / 82 23 000 365 9 000 2 000 5 000  6 000 

1982 / 83 26 000 433 11 000 2 000 9 000  6 000 

1983 / 84 31 000 330 10 000 2 000 8 000  6 000 

1984 / 85 44 000 515 22 000 2 000 16 000  10 000 

1985 / 86 69 000 385 26 000 2 000 35 000  6 000 

1986 / 87 62 000 526 32 000 3 000 27 000  9 000 

1987 / 88 68 000 417 28 000 3 000 32 000  7 000 

1988 / 89 81 000 409 33 000  34 000  5 000 

1989 / 90 76 000 473 36 000  33 000  7 000 

1990 / 91 80 000 513 41 000 3 000 36 000  11 000 

1991 / 92 78 000 534 42 000  38 000  15 000 

1992 / 93 80 000 526 42 000 1 000 28 000  28 000 

1993 / 94 65 000 539 35 000 1 000 56 000  6 000 

1994 / 95 93 000 584 54 000 1 000 53 000  6 000 

1995 / 96 96 000 440 42 000 1 000 35 000  13 000 

1996 / 97 108 000 561 61 000 1 000 62 000  11 000 

1997 / 98 135 000 542 73 000 1 000 70 000  14 000 

1998 / 99 159 000 491 78 000 1 000 76 000  15 000 

1999 / 00 154 000 362 56 000  51 000  19 000 

2000 / 01 135 000 362 49 000  51 000  17 000 

2001 / 02 173 000 404 70 000  62 000  40 000 

2002 / 03 194 000 399 77 000  84 000  34 000 

2003 / 04 187 000 365 68 000  78 000  24 000 

2004 / 05 202 000 364 74 000  54 000  43 000 

2005 / 06 105 000 264 28 000  46 000  25 000 

2006 / 07 61 000 275 17 000  36 000  6 000 

2007 / 08 89 000 225 20 000  21 000  5 000 

2008 / 09 55 000 239 13 000  11 000  7 000 

2009 / 10 42 000 285 12 000  18 000  1 000 

2010 / 11 60 000 330 20 000  18 000  3 000 

2011 / 12 98 000 336 33 000  33 000  3 000 

2012 / 13 122 000 344 42 000  40 000  5 000 

2013 / 14 116 000 292 34 000  32 000  7 000 

2014 / 15 122 000 373 44 000  38 000  13 000 

2015 / 16 117 000 267 31 000  32 000  12 000 

2016 / 17 133 000 293 39 000  38 000  14 000 

2017 / 18 169 000 285 48 000  42 000  19 000 

2018 / 19 180 000 313 56 000  47 000  28 000 

2019 / 20 181 000 265 48 000  38 000  38 000 

2020 / 21 100 000 328 33 000  56 000  15 000 

2021 / 22 100 000 329 33 000  33 000  15 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
TOGO 
THE REPUBLIC OF TOGO (officially) 

ISO Code:  TG/TGO/768 
Territory:   56 785 km

2
 (21 925 sq. miles) 

Population:  7 402 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Lome 
National Currency: Franc CFA (West African Franc) (ISO Code: XOF/952) XOF1=100Centimes 
 Notes:   1000, 2000, 5000, 10000 Francs CFA. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50, 100, 250 Francs. 200, 500 FCFA (Francs CFA). 
Language:  French is the official language. Ewe, Kabiye and Watchi are the most widely spoken African languages. Very 
little English is spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. Single phase. Plugs are square or round 2-pin. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 13 – Liberation Day (Anniversary Of The 1963 Coup), variable 
(February) – Tabaski (Feast Of The Sacrifice), variable (March/April) – Easter Monday, April 27 – Independence Day, May 01 – Labor 
Day, variable (May) – Ascension Day, variable (May/June) – Whit Monday, June 21 – Day Of The Martyrs, August 15 – Assumption, 
September 24 – Anniversary Of The Failed Attack On Lome, November 01 – All Saints’ Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of 
Ramadan), December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon and 
the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the day 



and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be 
restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Tabaski (Eid Al-Adha) may last 
anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.republicoftogo.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Avenue Georges Pompidou, 
BP 360, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-2217065 
Fax: +228-2214730 
http://www.ccit.tg 
E-mail: ccit@rdd.tg 

 
DIRECTION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministere du Developpement Rural 
Cacavéli, 
BP 1263, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-253773, 257537 
Fax: +228-218792 
http:// 
E-mail:  
 
FÉDÉRATION NATIONALE DES GROUPEMENTS DE 
PRODUCTEURS DE COTON DU TOGO (FNGPC – National 
Federation of Cotton Producers Grouping of Togo) 
BP 373 Atakpamé, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-23358223, 90285100 
Fax: +228- 
http:// 
E-mail: fngpc_togo@yahoo.fr 
 
NOUVELLE SOCIÉTÉ COTONNIÈRE DU TOGO (NSCT) 
BP 219 Atakpamé Togo, 
BP 3553, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-22210539, 24400153 
Fax: +228-22224953, 24400033, 24400201 
http:// 

E-mail: nsct_dgat@togo-imet.com, nsct_dglome@togo-imet.com, 
 nsct@celcom@yahoo.fr 
 
SGS TOGO SA 
Rue Des Hydrocarbures, Tokoin Centre, 
BP 3626, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-2215007, 2220263 
Fax: +228-2211380 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
SOCIETE TOGOLAISE DU COTON (SOTOCO) 
Immeuble BTCI, 11eme Etage, 
BP 3553, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-2210539 
Fax: +228-2224957 
http:// 
E-mail: sotocolome@togo-imet.com 

 
URGPC 
BP, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-4400153, 4400302 
Fax: +228-4400033 
http:// 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
Magasin Somaport Route D’Atakpame, 
Lome, TOGO 
Tel.: +228-9431945, 9494998 
Fax: +228- 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: tog-operations@wakefieldinspection.com 

 
 
УГАНДА 

 
Уганда является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 23 Октября 1962. 
 

 

Развитие Ситуации В Уганде По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   36 000     

1925 / 26   33 000     

1926 / 27   24 000  33 000   

1927 / 28   25 000  24 000   

1928 / 29   37 000  25 000   

1929 / 30   24 000  37 000   

1930 / 31   34 000  24 000   

1931 / 32   38 000  35 000   

1932 / 33   54 000  38 000   

1933 / 34   52 000  54 000   

1934 / 35   46 000  52 000   

1935 / 36   59 000  47 000   

1936 / 37   62 000  61 000   

1937 / 38   76 000  65 000   

1938 / 39   55 000  76 000   

1939 / 40   54 000  60 000   

1940 / 41   67 000  55 000   

1941 / 42   43 000  67 000   

1942 / 43   20 000  43 000   

1943 / 44   35 000  22 000   



1944 / 45   50 000  35 000   

1945 / 46 464 000 90 42 000  54 000  18 000 

1946 / 47 507 000 83 42 000  42 000  18 000 

1947 / 48 420 000 74 31 000  39 000  9 000 

1948 / 49 629 000 113 71 000  54 000  26 000 

1949 / 50 659 000 95 62 000  67 000  22 000 

1950 / 51 621 000 102 63 000  64 000  21 000 

1951 / 52 614 000 113 70 000  63 000  27 000 

1952 / 53 594 000 101 60 000  77 000   

1953 / 54 652 000 111 73 000  64 000  19 000 

1954 / 55 704 000 78 55 000  62 000  12 000 

1955 / 56 642 000 103 66 000  64 000  14 000 

1956 / 57 635 000 107 68 000 1 000 58 000  23 000 

1957 / 58 654 000 98 64 000 2 000 65 000  20 000 

1958 / 59 815 000 90 73 000 2 000 88 000  3 000 

1959 / 60 633 000 103 66 000 3 000 52 000  13 000 

1960 / 61 614 000 110 67 000 4 000 58 000  20 000 

1961 / 62 839 000 42 35 000 4 000 48 000  2 000 

1962 / 63 730 000 90 65 000 4 000 45 000  17 000 

1963 / 64 815 000 85 70 000 4 000 64 000  19 000 

1964 / 65 870 000 91 79 000 8 000 74 000  16 000 

1965 / 66 915 000 89 81 000 9 000 60 000  28 000 

1966 / 67 880 000 89 78 000 9 000 78 000  20 000 

1967 / 68 869 000 71 62 000 9 000 55 000  17 000 

1968 / 69 809 000 95 77 000 11 000 52 000  31 000 

1969 / 70 845 000 100 84 000 9 000 73 000  34 000 

1970 / 71 877 000 85 75 000 11 000 68 000  29 000 

1971 / 72 1 023 000 73 75 000 9 000 59 000  36 000 

1972 / 73 1 081 000 72 78 000 10 000 65 000  39 000 

1973 / 74 714 000 70 50 000 10 000 65 000  14 000 

1974 / 75 504 000 62 31 000 7 000 25 000  13 000 

1975 / 76 597 000 42 25 000 7 000 23 000  9 000 

1976 / 77 405 000 35 14 000 7 000 13 000  3 000 

1977 / 78 567 000 34 20 000 5 000 10 000  7 000 

1978 / 79 283 000 25 7 000 3 000 7 000  4 000 

1979 / 80 162 000 33 5 000 3 000 3 000  3 000 

1980 / 81 312 000 13 4 000 2 000 1 000  5 000 

1981 / 82 121 000 42 5 000 3 000 2 000  5 000 

1982 / 83 150 000 65 10 000 3 000 4 000  8 000 

1983 / 84 170 000 71 12 000 3 000 7 000  10 000 

1984 / 85 199 000 79 16 000 2 000 9 000  3 000 

1985 / 86 160 000 33 5 000 2 000 6 000  2 000 

1986 / 87 180 000 19 3 000 2 000 5 000  3 000 

1987 / 88 140 000 15 2 000 3 000 3 000  3 000 

1988 / 89 124 000 26 3 000 2 000 2 000  2 000 

1989 / 90 106 000 40 4 000 1 000 3 000  2 000 

1990 / 91 89 000 91 8 000 2 000 6 000  3 000 

1991 / 92 134 000 55 7 000 2 000 9 000  2 000 

1992 / 93 174 000 53 9 000 2 000 4 000  5 000 

1993 / 94 71 000 65 5 000 1 000 8 000  1 000 

1994 / 95 74 000 83 6 000 1 000 6 000  1 000 

1995 / 96 120 000 87 10 000 1 000 9 000  1 000 

1996 / 97 95 000 216 21 000 1 000 15 000  6 000 

1997 / 98 37 000 191 7 000 1 000 7 000  5 000 

1998 / 99 250 000 61 15 000 1 000 14 000  5 000 

1999 / 00 202 000 107 22 000 1 000 21 000  5 000 

2000 / 01 150 000 123 19 000 1 000 18 000  4 000 

2001 / 02 120 000 188 23 000 2 000 22 000  3 000 

2002 / 03 60 000 339 20 000 2 000 20 000  1 000 

2003 / 04 100 000 296 30 000 3 000 17 000  11 000 

2004 / 05 160 000 287 46 000 2 000 33 000  22 000 

2005 / 06 100 000 189 19 000 2 000 25 000  13 000 

2006 / 07 150 000 165 25 000 4 000 22 000  12 000 

2007 / 08 101 000 122 12 000 1 000 14 000  9 000 

2008 / 09 125 000 184 23 000 1 000 17 000  14 000 

2009 / 10 70 000 186 13 000 1 000 18 000  8 000 

2010 / 11 80 000 335 27 000 1 000 27 000  6 000 

2011 / 12 100 000 476 48 000 1 000 31 000  21 000 

2012 / 13 74 000 253 19 000 1 000 18 000  21 000 

2013 / 14 53 000 284 15 000 0 14 000  21 000 

2014 / 15 61 000 284 17 000 2 000 15 000  21 000 

2015 / 16 65 000 314 20 000 0 20 000  21 000 

2016 / 17 72 000 388 28 000 1 000 26 000  22 000 

2017 / 18 109 000 343 37 000 4 000 34 000  22 000 

2018 / 19 81 000 430 35 000 2 000 33 000  22 000 

2019 / 20 89 000 416 37 000 4 000 23 000  32 000 

2020 / 21 101 000 426 43 000 4 000 39 000  32 000 

2021 / 22 104 000 428 45 000 4 000 40 000  32 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 



UGANDA 
THE REPUBLIC OF UGANDA (officially) 

ISO Code:  UG/UGA/800 
Territory:   241 139 km

2
 (93 104 sq. miles) 

Population:  39 660 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Kampala 
National Currency: Shilling (ISO Code: UGS/800), UGS1=100Cent 
 Notes:  1000, 5000, 10000, 20000 Shillings. 
 Coins:  50, 100, 200, 500 Shillings. 
Language:  English is the official language. Luganda and Swahili are also widely spoken. 
Electricity:  240V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 26 – Liberation Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of 
The Sacrifice), March 08 – International Women’s Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, May 01 – Labor Day, 
June 03 – Martyrs’ Day, June 09 – National Heroes’ Day, October 09 – Independence Day (1962), variable (November) – Eid Al-Fitr 
(End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. Muslim festivals are timed according to local sightings 
of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid 
Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed 
during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr 
and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.statehouse.go.ug, www.government.go.ug, www.ugandaonline.net 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

COTTON DEVELOPMENT ORGANISATION 
Cotton House, Plot 15 Clement Hill Road, 
PO Box 7018, 
Kampala, UGANDA 
Tel.: +256-41-4230309, 4232968, 4236394 
Fax: +256-41-4232975 
http://www.cdouga.org 
E-mail: cdo@africaonline.co.ug 

 
PLANT PROTECTION UNIT 
Entomology/Nematology Section 
Ministry of Agriculture, Animal Industry and Fisheries 
PO Box 7065, 
Kampala, UGANDA 
Tel.: +256-41-234277, 234278 
Fax: +256-41-234278 
http:// 
E-mail:  

 
SGS UGANDA LIMITED 
Plot 34B, Kyadondo Road, Nakasero, 
PO Box 63, 
Kampala, UGANDA 
Tel.: +256-41-4342746, 4345626 
Fax: +256-41-4235760 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.uganda.ltd@sgs.com 

 
UGANDA GINNERS AND EXPORTERS ASSOCIATION LTD 
Cotton House, Plot 15 Clement Hill Road, 
PO Box 7018, 
Kampala, UGANDA 
Tel.: +256-41-4230309, 4232968, 4236394 
Fax: +256-41-4232975 
http:// 
E-mail:  

 
UGANDA TEXTILE MANUFACTURERS ASSOCIATION 
, 
PO Box , 
Kampala, UGANDA 
Tel.: +256-41- 
Fax: +256-41- 
http:// 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES (UGANDA) LTD (WIS) 
Industrial Area, 6th Street, Plot No. 179-185, 
PO Box 27050, 
Kampala, UGANDA 
Tel.: +256-41-4253434, 4253437 
Fax: +256-41-4253434 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wisuganda@africaonline.co.ug 

 
 
ФИЛИППИНЫ 

 
Филиппины являются членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 27 Декабря 1979. 
 

 

Развитие Ситуации В Филиппинах По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1937 / 38    1 000    

1938 / 39        

1939 / 40    1 000    

1940 / 41    2 000  1 000  

1941 / 42    1 000    

1942 / 43    0    

1943 / 44    0    

1944 / 45    1 000    

1945 / 46    1 000  0  

1946 / 47    1 000  2 000  

1947 / 48    2 000  0  

1948 / 49    1 000  1 000  

1949 / 50    2 000  2 000  



1950 / 51    2 000  3 000  

1951 / 52    2 000  1 000  

1952 / 53    2 000  3 000  

1953 / 54    2 000  1 000  

1954 / 55    2 000  1 000  

1955 / 56    2 000  3 000  

1956 / 57    6 000  8 000  

1957 / 58    10 000  11 000  

1958 / 59    16 000  20 000  

1959 / 60    29 000  34 000  

1960 / 61    32 000  34 000 12 000 

1961 / 62    39 000  36 000 9 000 

1962 / 63    35 000  36 000 10 000 

1963 / 64    35 000  34 000 9 000 

1964 / 65    29 000  26 000 5 000 

1965 / 66    32 000  33 000 5 000 

1966 / 67    36 000  41 000 10 000 

1967 / 68    37 000  38 000 11 000 

1968 / 69    39 000  38 000 10 000 

1969 / 70    36 000  36 000 10 000 

1970 / 71    34 000  31 000 8 000 

1971 / 72    32 000  34 000 9 000 

1972 / 73    32 000  28 000 5 000 

1973 / 74    37 000  42 000 10 000 

1974 / 75    29 000  23 000 3 000 

1975 / 76 1 000 269 0 32 000  37 000 5 000 

1976 / 77 3 000 230 1 000 25 000  23 000 4 000 

1977 / 78 3 000 201 1 000 27 000  26 000 3 000 

1978 / 79 3 000 268 1 000 31 000  32 000 5 000 

1979 / 80 7 000 378 3 000 29 000  26 000 5 000 

1980 / 81 17 000 275 5 000 28 000  27 000 8 000 

1981 / 82 14 000 358 5 000 22 000  14 000 6 000 

1982 / 83 10 000 454 5 000 23 000  15 000 2 000 

1983 / 84 12 000 407 5 000 23 000  18 000 2 000 

1984 / 85 11 000 392 4 000 22 000  19 000 3 000 

1985 / 86 17 000 404 7 000 29 000  29 000 8 000 

1986 / 87 14 000 288 4 000 44 000  51 000 20 000 

1987 / 88 10 000 328 3 000 54 000  46 000 15 000 

1988 / 89 10 000 567 6 000 64 000  60 000 16 000 

1989 / 90 9 000 363 3 000 67 000  55 000 7 000 

1990 / 91 15 000 392 6 000 53 000  48 000 13 000 

1991 / 92 35 000 408 14 000 57 000  64 000 27 000 

1992 / 93 21 000 336 7 000 65 000  49 000 18 000 

1993 / 94 8 000 324 2 000 70 000  79 000 29 000 

1994 / 95 8 000 538 5 000 70 000  59 000 22 000 

1995 / 96 10 000 317 3 000 70 000  65 000 20 000 

1996 / 97 2 000 341 1 000 77 000  76 000 20 000 

1997 / 98 2 000 338 1 000 40 000  40 000 20 000 

1998 / 99 7 000 139 1 000 50 000  50 000 21 000 

1999 / 00 2 000 229 0 58 000  50 000 14 000 

2000 / 01 2 000 384 1 000 52 000  45 000 7 000 

2001 / 02 4 000 410 2 000 50 000  50 000 9 000 

2002 / 03 2 000 448 1 000 40 000  39 000 8 000 

2003 / 04 2 000 436 1 000 32 000 1 000 31 000 7 000 

2004 / 05 5 000 427 2 000 35 000 0 34 000 8 000 

2005 / 06 4 000 555 2 000 25 000 0 20 000 5 000 

2006 / 07 3 000 303 1 000 18 000 3 000 19 000 4 000 

2007 / 08 1 000 318 0 14 000  12 000 3 000 

2008 / 09 1 000 457 0 14 000  13 000 2 000 

2009 / 10 0 558 0 16 000  16 000 3 000 

2010 / 11 0 560 0 16 000  16 000 3 000 

2011 / 12 0 563 0 8 000  6 000 2 000 

2012 / 13 0 566 0 9 000  9 000 2 000 

2013 / 14 0 566 0 7 000  8 000 2 000 

2014 / 15 0 569 0 12 000  13 000 3 000 

2015 / 16 0 569 0 10 000  11 000 3 000 

2016 / 17 0 567 0 13 000  14 000 4 000 

2017 / 18 0 567 0 13 000  14 000 5 000 

2018 / 19 10 570 10 14 000  14 000 3 000 

2019 / 20 10 573 10 6 000  6 000 3 000 

2020 / 21 11 573 6 7 000  7 000 3 000 

2021 / 22 10 576 10 7 000  7 000 3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
THE PHILIPPINES 
THE REPUBLIC OF THE PHILIPPINES (officially) 

ISO Code:  PH/PHL/608 
Territory:   300 000 km

2
 (115 831 sq. miles) 

Population:  101 499 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Manila 



National Currency: Peso (ISO Code: PHP/608) PHP1=100Centavos 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 500, 1000 Pesos. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Centavos. 1, 2, 5 Pesos. 
Language:  Pilipino (based on Tagalog) is the official language. English is widely spoken. Spanish less so. There are 
over 111 other languages and dialects. 
Electricity:  220V 60c AC. 110V 60c AC in Baguio. Flat and round 2-pin and 3-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Maundy Thursday and Good Friday, April 09 – 
Bataan Day, May 01 – Labor Day, May 06 – Araw NG Kagitingan (Hero’s Day), variable (May) – Santacruzan, June 12 – 
Independence Day (1898), July 04 – Philippine-American Friendship Day, variable (August) – National Heroes’ Day, variable 
(September) – Thanksgiving Day, November 01 – All Saints Day, November 30 – Bonifacio Day, variable (December) – Misa De Gallo, 
December 25 – Christmas Day, December 30 – Rizal Day, December 31 – Special Public Holiday. 
Web-site:  http://www.gov.ph 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY 
Ground Floor, PCCII Secretariat Building, East Wing, Roxas Boulevard, 
Pasay City, THE PHILIPPINES 
Tel.: +63-2-8338591 
Fax: +63-2-8338895 
http://www.philcham.com 
E-mail: pcciintr@mozcom.com 

 
DEPARTMENT OF AGRICULTURE 
Cotton Development Administration (CODA) 
2

nd
 Floor, Rudgen Building, 17 Shaw Boulevard, Pasig City, 

Metro Manila 1600, THE PHILIPPINES 
Tel.: +63-2-6312104, 9266426, 9298183 
Fax: +63-2-6312113, 9266426, 9298183 
http://www.da.gov.ph 
E-mail: cotton@pworld.net.ph 

 
PLANT QUARANTINE SERVICE 
Bureau of Plant Industry, Department of Agriculture 
692 San Andres St., Malate, 
Manila, THE PHILIPPINES 
Tel.: +63-2-5239132, 5242812, 5257909 

Fax: +63-2-5217650, 5242812 
http://www.da.bpi.gov.ph 
E-mail: buplant@yahoo.com, lacsonlr@yahoo.com 
 
SGS PHILIPPINES INC. 
HEADQUARTERS 
2

nd
 Floor, Alegria Building, 2229 Chino Roces Avenue, 

PO Box 2174, 
Makati City, 1261 THE PHILIPPINES 
Tel.: +63-2-8175656, 8176231-5 
Fax: +63-2-8182971, 8185653 
http://www.ph.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.philippines@sgs.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
ITS Building, 2310 Pasong Tamo Ext., 
Makati, Metro Manila, THE PHILIPPINES 
Tel.: +63-2-8195841 
Fax: +63-2-8172994 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
 
ЦЕНТРАЛЬНО–АФРИКАНСКАЯ РЕСПУБЛИКА 

 
Центрально-Африканская Республика является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 31 Мая 1995, а 
Генерального Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 03 Мая 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Центрально-Африканской Республике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61 162 000 63 10 000  9 000  6 000 

1961 / 62 130 000 74 10 000  11 000  4 000 

1962 / 63 132 000 78 10 000  8 000  5 000 

1963 / 64 125 000 78 10 000  11 000  5 000 

1964 / 65 115 000 89 10 000 1 000 7 000  7 000 

1965 / 66 109 000 82 9 000 1 000 10 000  4 000 

1966 / 67 127 000 116 15 000 2 000 11 000  7 000 

1967 / 68 125 000 141 18 000 2 000 13 000  9 000 

1968 / 69 130 000 168 22 000  18 000  10 000 

1969 / 70 135 000 165 22 000 3 000 21 000  9 000 

1970 / 71 126 000 157 20 000 2 000 20 000  7 000 

1971 / 72 133 000 127 17 000 3 000 15 000  5 000 

1972 / 73 136 000 140 19 000 2 000 16 000  5 000 

1973 / 74 136 000 121 16 000 2 000 14 000  5 000 

1974 / 75 135 000 128 17 000 2 000 11 000  10 000 

1975 / 76 132 000 91 12 000 2 000 13 000  7 000 

1976 / 77 120 000 130 15 000 1 000 14 000  7 000 

1977 / 78 117 000 88 10 000 0 13 000  4 000 

1978 / 79 116 000 101 12 000 1 000 10 000  4 000 

1979 / 80 82 000 127 10 000 1 000 9 000  5 000 

1980 / 81 82 000 102 8 000 0 8 000  5 000 

1981 / 82 54 000 114 6 000 0 6 000  5 000 

1982 / 83 68 000 150 10 000 0 10 000  5 000 

1983 / 84 72 000 168 12 000 0 12 000  5 000 

1984 / 85 80 000 214 17 000 0 17 000  4 000 

1985 / 86 83 000 160 13 000 1 000 13 000  5 000 

1986 / 87 66 000 145 10 000 1 000 8 000  5 000 



1987 / 88 40 000 189 8 000 1 000 7 000  5 000 

1988 / 89 53 000 215 11 000 1 000 10 000  5 000 

1989 / 90 40 000 272 11 000 2 000 9 000  5 000 

1990 / 91 47 000 299 14 000 1 000 13 000  5 000 

1991 / 92 43 000 211 9 000 1 000 9 000  4 000 

1992 / 93 26 000 193 5 000  7 000  2 000 

1993 / 94 32 000 206 7 000  6 000  2 000 

1994 / 95 51 000 227 12 000  10 000  3 000 

1995 / 96 51 000 276 14 000  13 000  4 000 

1996 / 97 58 000 309 18 000  18 000  4 000 

1997 / 98 64 000 333 21 000  19 000  7 000 

1998 / 99 55 000 308 17 000  17 000  7 000 

1999 / 00 47 000 199 9 000  12 000  4 000 

2000 / 01 39 000 267 10 000  10 000  4 000 

2001 / 02 48 000 291 14 000  12 000  6 000 

2002 / 03 25 000 279 7 000  6 000  7 000 

2003 / 04 12 000 250 3 000  8 000  2 000 

2004 / 05 10 000 277 3 000  3 000  2 000 

2005 / 06 8 000 250 2 000  3 000  1 000 

2006 / 07 8 000 262 2 000  2 000  1 000 

2007 / 08 15 000 273 4 000  4 000  1 000 

2008 / 09 1 000 276 0  1 000  0 

2009 / 10 20 000 201 4 000  3 000  1 000 

2010 / 11 27 000 203 6 000  5 000  2 000 

2011 / 12 38 000 235 9 000  7 000  4 000 

2012 / 13 38 000 237 9 000  9 000  4 000 

2013 / 14 36 000 228 8 000  8 000  3 000 

2014 / 15 36 000 230 8 000  8 000  3 000 

2015 / 16 32 000 192 6 000  7 000  2 000 

2016 / 17 32 000 216 7 000  7 000  3 000 

2017 / 18 33 000 21 1 000  3 000  0 

2018 / 19 32 000 251 8 000  4 000  4 000 

2019 / 20 34 000 252 9 000  9 000  4 000 

2020 / 21 34 000 252 9 000  9 000  4 000 

2021 / 22 33 000 255 8 000  8 000  4 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
THE CENTRAL AFRICAN REPUBLIC (LA RÉPUBLIQUE CENTRAFRICAINE) 
THE CENTRAL AFRICAN REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  CF/CAF/140 
Territory:   622 984 km

2
 (240 535 sq. miles) 

Population:  4 947 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Bangui 
National Currency: Franc De La Communaute Financiaire Africaine (Franc CFA) (ISO Code: XAF/950) XAF1=100Centimes 
 Notes:   500, 1000, 2000, 5000, 10000 Francs. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 25, 50, 100, 500 Francs. 
Language:  Sangho is the official language, but French is the official administrative language and is essential for 
business. 
Electricity:  220/380V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 29 – Anniversary Of The Death Of Barthelemy Boganda, variable 
(March/April) – Easter Monday, June 30 – National Day Of Prayer, August 13 – Independence Day, August 15 – Assumption, 
November 01 – All Saints’ Day, December 01 – National Day, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  https://gouv.cf, www.rca-gouv.net, www.centrafricaine.info 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE, D’INDUSTRIE, DES MINES ET DE 
L’ARTISANAT (CCIMA) 
Rue Du Docteur Noel Ballay, Boulevard Charles De Gaulle, 
BP 252 et 813, 
Bangui, CENTRAL AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +236-21611668 
Fax: +236-21613570 
http:// 
E-mail: ccima@intnet.cf 
 
DIRECTION NATIONAL DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 
Ministère de l’Agriculture et du Développement Rural 
BP 786, 
Bangui, CENTRAL AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +236-21612800, 21612805, 21613455 
Fax: +236- 
http:// 
E-mail:  
 

MINISTÈRE DE L’AGRICULTURE ET DU DÉVELOPPEMENT 
RURAL 
BP , 
Bangui, CENTRAL AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +236- 
Fax: +236- 
http://www.agriculture.gouv.cf 
E-mail:  
 
SGS REPUBLIQUE DE CENTRAFRIQUE 
Rue De La Victoire, Ancienne Banquise, 
BP 2420, 
Bangui, CENTRAL AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +236-21618442 
Fax: +236-21618372 
http://www.sgs.com 
E-mail:  

 
UNION DES PRODUCTEURS DE COTON DE CENTRAFRIQUE 
(UPCC – Union of Cotton Producers of Central Africa) 



BP , 
Bangui, CENTRAL AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +236- 

Fax: +236- 
http:// 
E-mail:  

 
 
ЧАД 

 
02 Февраля 2008 в Чаде была совершена попытка государственного переворота. Вооружённые повстанцы на джипах 
вторглись на территорию страны из соседнего Судана. В стране была произведена срочная эвакуация граждан Франции, 
США, а также сотрудников миссии ООН. В ходе ожесточённых боёв с правительственными войсками за дворец президента, 
повстанцы потерпели поражение и 05 Февраля были вынуждены бежать за пределы страны. 
 
Чад является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 19 Октября 1996, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 12 Июля 1963. 
 

 

Развитие Ситуации В Чаде По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1960 / 61 273 000 128 35 000  24 000  13 000 

1961 / 62 300 000 54 16 000  27 000  2 000 

1962 / 63 339 000 100 34 000  27 000  9 000 

1963 / 64 290 000 130 38 000  37 000  10 000 

1964 / 65 287 000 128 37 000  32 000  14 000 

1965 / 66 294 000 107 31 000 1 000 42 000  3 000 

1966 / 67 299 000 152 46 000 1 000 35 000  13 000 

1967 / 68 298 000 131 39 000 1 000 41 000  10 000 

1968 / 69 295 000 191 56 000 1 000 44 000  21 000 

1969 / 70 291 000 149 43 000 1 000 48 000  14 000 

1970 / 71 303 000 114 35 000 1 000 36 000  11 000 

1971 / 72 302 000 136 41 000 2 000 38 000  12 000 

1972 / 73 276 000 140 39 000 1 000 38 000  12 000 

1973 / 74 269 000 160 43 000 1 000 40 000  14 000 

1974 / 75 272 000 195 53 000 2 000 46 000  20 000 

1975 / 76 336 000 192 65 000 2 000 65 000  17 000 

1976 / 77 319 000 169 54 000 2 000 52 000  17 000 

1977 / 78 284 000 160 45 000 2 000 43 000  18 000 

1978 / 79 267 000 188 50 000 2 000 47 000  18 000 

1979 / 80 180 000 184 33 000 2 000 35 000  14 000 

1980 / 81 166 000 188 31 000 2 000 32 000  11 000 

1981 / 82 134 000 196 26 000 2 000 25 000  10 000 

1982 / 83 138 000 277 38 000 2 000 35 000  10 000 

1983 / 84 176 000 341 60 000 2 000 57 000  10 000 

1984 / 85 142 000 250 36 000 2 000 33 000  11 000 

1985 / 86 148 000 262 39 000 2 000 36 000  12 000 

1986 / 87 124 000 273 34 000 2 000 33 000  13 000 

1987 / 88 149 000 322 48 000 5 000 43 000  17 000 

1988 / 89 199 000 264 53 000 3 000 48 000  19 000 

1989 / 90 185 000 314 58 000 3 000 48 000  26 000 

1990 / 91 207 000 288 60 000 3 000 58 000  25 000 

1991 / 92 283 000 239 68 000 4 000 69 000  19 000 

1992 / 93 199 000 237 47 000 0 51 000  15 000 

1993 / 94 158 000 234 37 000  41 000  10 000 

1994 / 95 203 000 301 61 000 1 000 59 000  11 000 

1995 / 96 208 000 298 62 000 1 000 63 000  9 000 

1996 / 97 285 000 301 86 000 1 000 85 000  9 000 

1997 / 98 336 000 307 103 000 1 000 92 000  19 000 

1998 / 99 298 000 213 64 000 1 000 63 000  19 000 

1999 / 00 300 000 247 74 000 1 000 64 000  29 000 

2000 / 01 240 000 242 58 000 1 000 66 000  19 000 

2001 / 02 312 000 218 68 000 1 000 60 000  26 000 

2002 / 03 281 000 274 77 000 1 000 64 000  38 000 

2003 / 04 238 000 176 42 000 1 000 63 000  16 000 

2004 / 05 310 000 271 84 000 1 000 57 000  41 000 

2005 / 06 296 000 250 74 000 1 000 71 000  43 000 

2006 / 07 246 000 164 40 000 2 000 56 000  26 000 

2007 / 08 203 000 242 49 000 2 000 41 000  25 000 

2008 / 09 164 000 177 29 000 2 000 25 000  28 000 

2009 / 10 98 000 142 14 000 2 000 21 000  19 000 

2010 / 11 132 000 162 21 000 1 000 27 000  13 000 

2011 / 12 172 000 185 32 000 1 000 31 000  14 000 

2012 / 13 270 000 127 34 000 1 000 34 000  13 000 

2013 / 14 205 000 156 32 000 1 000 33 000  12 000 

2014 / 15 256 000 225 58 000 1 000 47 000  23 000 

2015 / 16 289 000 203 59 000 1 000 58 000  23 000 

2016 / 17 298 000 239 71 000 0 42 000  51 000 

2017 / 18 119 000 55 7 000 0 47 000  14 000 

2018 / 19 60 000 117 7 000 260 7 000  14 000 



2019 / 20 248 000 298 74 000 200 49 000  39 000 

2020 / 21 252 000 298 75 000 200 62 000  52 000 

2021 / 22 252 000 358 90 000 200 83 000  58 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
CHAD (or TCHAD) 
THE REPUBLIC OF CHAD (officially) 

ISO Code:  TD/TCD/148 
Territory:   1 284 000 km

2
 (495 755 sq. miles) 

Population:  14 268 000 (January 01, 2016) 
Capital:   N’Djamena 
National Currency: Franc De La Communaute Financiaire Africaine (CFA Franc) (ISO Code: XAF/950) XAF1=100Centimes 
 Notes:   500, 1000, 2000, 5000, 10000 Francs. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 25, 50, 100, 500 Francs. 
Language:  French and Arabic are the official languages. Sara (in the south) is also widely spoken. 
Electricity:  220/380V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Feast Of The Sacrifice), variable 
(March/April) – Easter Monday, April 13 – National Day, May 01 – Labor Day, May 25 – Liberation Of Africa (Anniversary Of The OAU’s 
Foundation), August 11 – Independence Day, November 01 – All Saints’ Day, variable (November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), 
November 28 – Proclamation Of The Republic, December 25 – Christmas Day. Muslim festivals are timed according to local sightings 
of various phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid 
Al-Fitr, Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed 
during the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr 
and Eid Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.primature-tchad.org 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBRE DE COMMERCE, D’INDUSTRIE, D’AGRICULTURE, 
DES MINES ET D’ARTISANAT 
13 Avenue Du Colonel Moll, 
BP 458, 
N’Djamena, CHAD 
Tel.: +235-22525264 
Fax: +235-22520824 
http://www.cciama-tchad.com 
E-mail:  
 
COTONTCHAD 
— DIRECTION GENERAL 
BP 151, 
Moundou, CHAD 
Tel.: +235-22691210, 22691459, 22691530 
Fax: +235-22691332, 22691484 
http://www.coton-tchad.com 
E-mail: contact@coton-tchad.com, secret.dg@coton-tchad.com 
— SIÈGE SOCIAL & BUREAU DE LIAISON 
BP 1116, 
N’Djamena, CHAD 
Tel.: +235-22514126, 22516679 
Fax: +235-22513171 
http://www.coton-tchad.com 
E-mail: contact@coton-tchad.com 
 
DIRECTION DE LA PROTECTION DES VÉGÉTAUX 

Ministère de l”Agriculture et de l’Environnement 
BP 441, 
N’Djamena, CHAD 
Tel.: +235-22513692 
Fax: +235-22515119, 22512219 
http:// 
E-mail:  
 
SOCIETE TCHADIENNE DE TRANSPORT, TRANSIT ET 
D’AFFRETEMENT (SOTTA) 
15 Avenue Charles De Gaulle, 
BP 34, 
N’Djamena, CHAD 
Tel.: +235-22514394, 22514500 
Fax: +235-22516065 
http:// 
E-mail: sotta.sa34@yahoo.fr 

 
UNION NATIONALE DES PRODUCTEURS DE COTON DU 
TCHAD (UNPCT) 
BP , 
N’Djamena, CHAD 
Tel.: +235-66146947 
Fax: +235- 
http:// 
E-mail: pbaigong@gmail.com, pbaigong@yahoo.fr 

 
 
ШРИ ЛАНКА 

 
Шри Ланка является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 29 Июля 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Шри Ланке По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1926 / 27      1 000  

1927 / 28      1 000  

1928 / 29      1 000  

1929 / 30      1 000  

1930 / 31      1 000  

1931 / 32      1 000  

1932 / 33      1 000  

1933 / 34        



1934 / 35        

1935 / 36    1 000  1 000  

1936 / 37    1 000  1 000  

1937 / 38    1 000  1 000  

1938 / 39    1 000  1 000  

1939 / 40    1 000  1 000  

1940 / 41    1 000  1 000  

1941 / 42    1 000  1 000  

1942 / 43    1 000    

1943 / 44    1 000  1 000  

1944 / 45    1 000  1 000  

1945 / 46    1 000  1 000  

1946 / 47    1 000  1 000  

1947 / 48    1 000  1 000  

1948 / 49    1 000  1 000  

1949 / 50    1 000    

1950 / 51    1 000  1 000  

1951 / 52    1 000  1 000  

1952 / 53    1 000  2 000  

1953 / 54    1 000  1 000  

1954 / 55    1 000  1 000  

1955 / 56    1 000    

1956 / 57    1 000  1 000  

1957 / 58    1 000  1 000  

1958 / 59    1 000  1 000  

1959 / 60    1 000  1 000  

1960 / 61    1 000  1 000  

1961 / 62    1 000  1 000  

1962 / 63    1 000  2 000  

1963 / 64    2 000  2 000 1 000 

1964 / 65 1 000   2 000  3 000 1 000 

1965 / 66 1 000 269  2 000  1 000  

1966 / 67 1 000   2 000  2 000  

1967 / 68 2 000 269  2 000  1 000  

1968 / 69 2 000 269  2 000  2 000  

1969 / 70 2 000 269  2 000  2 000  

1970 / 71 2 000 269  3 000  3 000 1 000 

1971 / 72 2 000 269  4 000  7 000 3 000 

1972 / 73 2 000 269  7 000  7 000 4 000 

1973 / 74 2 000 403 1 000 9 000  9 000 4 000 

1974 / 75 2 000 323 1 000 10 000  11 000 6 000 

1975 / 76 2 000 323 1 000 11 000  10 000 5 000 

1976 / 77 4 000 146 1 000 9 000  7 000 4 000 

1977 / 78 4 000 268 1 000 10 000  9 000 4 000 

1978 / 79 4 000 268 1 000 11 000  11 000 5 000 

1979 / 80 2 000 214  9 000  9 000 5 000 

1980 / 81 1 000 269 0 8 000  5 000 3 000 

1981 / 82 1 000 269 0 9 000  8 000 2 000 

1982 / 83 1 000 538 0 9 000  9 000 3 000 

1983 / 84 1 000 538 0 9 000  8 000 2 000 

1984 / 85 2 000 311 1 000 9 000  9 000 3 000 

1985 / 86 7 000 335 2 000 10 000  9 000 5 000 

1986 / 87 14 000 321 5 000 11 000  10 000 8 000 

1987 / 88 10 000 336 3 000 10 000  10 000 11 000 

1988 / 89 6 000 336 2 000 10 000  8 000 12 000 

1989 / 90    9 000  7 000 10 000 

1990 / 91    11 000  10 000 9 000 

1991 / 92    14 000  13 000 8 000 

1992 / 93    17 000  15 000 6 000 

1993 / 94    19 000  18 000 5 000 

1994 / 95    17 000  17 000 5 000 

1995 / 96    18 000  18 000 6 000 

1996 / 97    21 000  21 000 6 000 

1997 / 98    20 000  20 000 6 000 

1998 / 99    16 000  15 000 5 000 

1999 / 00    11 000  9 000 3 000 

2000 / 01    11 000  11 000 3 000 

2001 / 02    8 000  7 000 2 000 

2002 / 03    8 000  8 000 2 000 

2003 / 04    4 000  3 000 1 000 

2004 / 05    3 000  2 000 0 

2005 / 06    3 000  3 000 0 

2006 / 07    2 000  2 000 0 

2007 / 08    2 000  2 000 0 

2008 / 09    2 000  2 000 0 

2009 / 10    2 000  1 000 0 

2010 / 11    2 000  2 000 0 

2011 / 12    2 000  2 000 0 

2012 / 13    2 000  2 000 0 

2013 / 14    2 000  2 000 0 



2014 / 15    2 000  2 000 0 

2015 / 16    2 000  2 000 0 

2016 / 17    2 000  2 000 0 

2017 / 18    2 000  2 000 0 

2018 / 19    2 000  2 000 0 

2019 / 20    2 000  2 000 0 

2020 / 21    2 000  2 000 0 

2021 / 22    2 000  2 000 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SRI LANKA 
THE DEMOCRATIC SOCIALIST REPUBLIC OF SRI LANKA (officially) 

ISO Code:  LK/LKA/144 
Territory:   65 610 km

2
 (25 332 sq. miles) 

Population:  20 771 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Sri Jayewardenepura Kotte (official), Colombo (commercial) 
National Currency: Rupee (ISO Code: LKR/144), LKR1=100Cents 
 Notes:  10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000, 2000 Rupees. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 25, 50 Cents. 1, 2, 5, 10 Rupees. 
Language:  Sinhala and Tamil are the official languages. English is commonly used in government and spoken 
competently by about 10% of people. 
Electricity:  230/240V 50c AC. Round 3-pin plugs are in use, with bayonet lamp fittings. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 15 – Tamil Thai Pongal Day, February 04 – Independence 
Commemoration Day, variable (February) – Eid Al-Adha (Hadji Festival Day – holiday for Muslims only), variable (February/March) – 
Mahasivarathri Day, variable (March/April) – Good Friday and Easter Monday, April 13–14 – Tamil And Sinhala New Year, May 01 – 
May Day, variable (May) – Milad Un-Nabi (Birth Of The Prophet), variable (October/November) – Deepavali Festival, variable 
(November) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan), December 25 – Christmas Day. In addition to the above there is a poya holiday on the 
day of each full moon. In general, Hindu and Buddhist festivals are declared according to local astronomical observations and it is often 
only possible to forecast the approximate time of their occurrence. Muslim festivals are timed according to local sightings of various 
phases of the moon and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, 
Muslims fast during the day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during 
the day and there may be restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid 
Al-Adha may last anything from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  http://www.gov.lk 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CHAMBER OF COMMERCE OF SRI LANKA 
50 Navam Mawatha, 
PO Box 274, 
Colombo 2, SRI LANKA 
Tel.: +94-11-2329143, 2421745-7, 2452183 
Fax: +94-11-2437477, 2449352, 2716673, 2716674 
http://www.chamber.lk 
E-mail: info@chamber.lk 

 
DEPARTAMENT OF AGRICULTURE 
PO Box 1, 
Peradeniya, SRI LANKA 
Tel.: +94-81-2386484, 2388157, 2388331-4 
Fax: +94-81-2388333 
https://www.doa.gov.lk 
E-mail: dgagriculture@gmail.com 
 
MINISTRY OF AGRICULTURE, RURAL ECONOMIC AFFAIRS, 
LIVESTOCK DEVELOPMENT, IRRIGATION AND FISHERIES 
AND AQUATIC RESOURCES DEVELOPMENT 
288, Sri Jayawardenepura, Mawatha, 
Rajagiriya, SRI LANKA 
Tel.: +94-11-2869553 
Fax: +94-11-2868910 
https://www.agrimin.gov.lk 
E-mail: secretary@agrimin.gov.lk, info@agrimin.gov.lk, ituagrimin@gmail.com 
 
NATIONAL PLANT QUARANTINE SERVICE 
Department of Agriculture, Ministry of Agricultural Development 
Canada Friendship Road, 

Katunayake, SRI LANKA 
Tel.: +94-11-2252028, 2252029, 2253709 
Fax: +94-11-2253709 
https://www.agridept.gov.lk, www.doa.gov.lk/SCPPC/NPQS/about 
E-mail: npqs@doa.gov.lk 
— SEED CERTIFICATION AND PLANT PROTECTION CENTRE (INTL) 
Ministry of Agriculture, Livestock, Land and Irrigation 
PO Box 74, Gannoruwa, 
Peradeniya, SRI LANKA 
Tel.: +94-81-2384226, 2388088 
Fax: +94-81-2388077 
https://www.agridept.gov.lk 
E-mail: scppc@sltnet.lk, nimik@sltnet.lk 
 
SGS LANKA (PVT) LTD 
3

rd
 Floor, AEC Building, 140 Vauxhall Street, 

Colombo 2, SRI LANKA 
Tel.: +94-11-2323878, 2324797, 2341255 
Fax: +94-11-2436404 
http://www.lk.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.lanka@sgs.com 

 
SRI LANKA CUSTOMS 
Customs House, Bristol Street, 
PO Box 518, 
Colombo 01, SRI LANKA 
Tel.: +94-11-2333426, 2347881, 2421141 
Fax: +94-11-2389536, 2446364 
http://www.customs.gov.lk 
E-mail: dgc@customs.gov.lk 

 
 
ЭКВАДОР 

 
Экономика и политика небольшой, богатой нефтью страны Латинской Америки с населением 13 миллионов человек, начиная с 
начала 1990-х и вплоть до начала 2000-х, находилась в крайне нестабильном состоянии. За 10 лет было переизбрано восемь 
президентов, трое из которых были изгнаны или арестованы. Центральный банк бесконтрольно печатал деньги для 



финансирования роста заработной платы, национальных проектов и спасения банкротившихся коммерческих банков. В 
результате такой безграмотной денежно-кредитной политики курс национальной валюты Сукре (Sucre) с 1979 по 2000 упал с 
25 до 25 000 Сукре за Доллар США. В 2000 вновь разразился кризис, богачи стали эмигрировать в США, а правительство 
республики, с целью остановки бегства капиталов, заморозило все банковские вклады, выпустив взамен не имевшие никакой 
стоимости облигации. В конечном итоге Эквадор отказался от собственной валюты, обеспечив в стране свободное хождение и 
расчёты за продукцию и услуги Доллару США. Несмотря на многочисленную критику этого решения экономистами, 
полагавшими, что тем самым власти страны связывали себе руки, правительству Эквадора удалось резко сократить 
инфляцию до уровня 3% к 2007. Некоторая стабильность привела к оживлению национальной экономики. Осенью 2006 
Президентом страны был избран Г-н Рафаэль Корреа, экономист, занимавший в самом начале 2000-х пост Министра 
Финансов Эквадора. Вместо оплаты внешнего долга, составлявшего 16 миллиардов Долларов США, осуществлявшейся из 
стабилизационного фонда, он предлагал, находясь ещё на посту Министра Финансов этой республики, направить денежные 
средства на помощь бедным. Сам же стабилизационный фонд формировался за счёт отчисления доходов от продажи нефти 
на мировые рынки. Мировой Банк был вынужден даже заморозить свою кредитную линию этой стране, посчитав, что такое 
положение дел приведёт к снижению доверия со стороны международных кредиторов. За свои неподконтрольные действия Г-
н Корреа был уволен тогдашним президентом страны с поста министра финансов. Однако, став Президентом Эквадора и 
сменив на этом посту бывшего бананового магната Г-на Альваро Нобоа, он опять взялся за своё. В результате на 
международных рынках долговых обязательств резко упали в цене облигации Эквадора. Инвесторы стали избавляться от них 
в связи с нарастанием страхов перед возможностью возврата кризисных времён. Кроме того, желание вновь избранного 
президента вернуть стране собственную валюту вызвало серьёзную настроженность со стороны самих Эквадорцев, 
большинство из которых считало, что некоторая стабильность национальной экономики была результатом перехода страны 
на валюту США. 
 
Эквадор является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 21 Января 1996. 
 

 

Развитие Ситуации В Эквадоре По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в конце 
сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   1 000     

1926 / 27   1 000     

1927 / 28   1 000     

1928 / 29   1 000     

1929 / 30   2 000     

1930 / 31   2 000     

1931 / 32   1 000     

1932 / 33   1 000   1 000  

1933 / 34   2 000   1 000  

1934 / 35   2 000     

1935 / 36   2 000 1 000    

1936 / 37   3 000 1 000    

1937 / 38   3 000 1 000    

1938 / 39   3 000 1 000    

1939 / 40   2 000 1 000    

1940 / 41   2 000 2 000    

1941 / 42   2 000 2 000    

1942 / 43   2 000 2 000  1 000  

1943 / 44   2 000 2 000  2 000  

1944 / 45   2 000 2 000  2 000  

1945 / 46   2 000 3 000  1 000  

1946 / 47   2 000 3 000  1 000  

1947 / 48   2 000 4 000  2 000  

1948 / 49   3 000 4 000  2 000  

1949 / 50   4 000 3 000    

1950 / 51   3 000 4 000    

1951 / 52   2 000 4 000  1 000  

1952 / 53   2 000 4 000  2 000  

1953 / 54   3 000 3 000  2 000  

1954 / 55   2 000 3 000  1 000  

1955 / 56   3 000 4 000  1 000  

1956 / 57   3 000 3 000  1 000  

1957 / 58   3 000 4 000    

1958 / 59   3 000 4 000    

1959 / 60   2 000 3 000    

1960 / 61   3 000 4 000  2 000  

1961 / 62 19 000 129 2 000 4 000  1 000  

1962 / 63 21 000 169 3 000 5 000  2 000  

1963 / 64 15 000 239 3 000 5 000  2 000 2 000 

1964 / 65 22 000 274 6 000 6 000  1 000 3 000 

1965 / 66 26 000 207 5 000 6 000  2 000 3 000 

1966 / 67 21 000 222 5 000 7 000  2 000 3 000 

1967 / 68 23 000 192 4 000 7 000  2 000 3 000 

1968 / 69 19 000 286 5 000 8 000  2 000 3 000 

1969 / 70 20 000 269 5 000 7 000  2 000 3 000 

1970 / 71 17 000 269 5 000 8 000  2 000 1 000 

1971 / 72 20 000 198 4 000 7 000  3 000 1 000 

1972 / 73 22 000 249 5 000 9 000  3 000 1 000 

1973 / 74 23 000 245 6 000 10 000  4 000 0 



1974 / 75 42 000 282 12 000 8 000 0  4 000 

1975 / 76 33 000 299 10 000 8 000 3 000  3 000 

1976 / 77 23 000 443 10 000 8 000 2 000  3 000 

1977 / 78 20 000 525 10 000 9 000 0  4 000 

1978 / 79 20 000 525 11 000 10 000 2 000  3 000 

1979 / 80 23 000 526 12 000 10 000 2 000  3 000 

1980 / 81 22 000 636 14 000 12 000  3 000 5 000 

1981 / 82 21 000 416 9 000 8 000  2 000 8 000 

1982 / 83 16 000 126 2 000 11 000  1 000 1 000 

1983 / 84 9 000 279 3 000 11 000  11 000 3 000 

1984 / 85 9 000 290 3 000 13 000  10 000 3 000 

1985 / 86 23 000 515 12 000 11 000  4 000 8 000 

1986 / 87 17 000 303 5 000 13 000  4 000 4 000 

1987 / 88 14 000 492 7 000 13 000  8 000 6 000 

1988 / 89 21 000 502 11 000 17 000  6 000 5 000 

1989 / 90 28 000 449 13 000 17 000 0 6 000 7 000 

1990 / 91 24 000 419 10 000 18 000 0 2 000 1 000 

1991 / 92 30 000 341 10 000 15 000  7 000 3 000 

1992 / 93 15 000 252 4 000 17 000  13 000 2 000 

1993 / 94 10 000 452 5 000 16 000  12 000 3 000 

1994 / 95 20 000 261 5 000 17 000  15 000 6 000 

1995 / 96 20 000 272 5 000 13 000 1 000 10 000 7 000 

1996 / 97 15 000 392 6 000 13 000  7 000 7 000 

1997 / 98 4 000 739 3 000 23 000  20 000 7 000 

1998 / 99 4 000 245 1 000 18 000  12 000 2 000 

1999 / 00 3 000 382 1 000 12 000  11 000 2 000 

2000 / 01 2 000 406 1 000 13 000  13 000 3 000 

2001 / 02 2 000 406 1 000 13 000  15 000 5 000 

2002 / 03 1 000 365 1 000 12 000  13 000 6 000 

2003 / 04 1 000 436 1 000 15 000  14 000 6 000 

2004 / 05 1 000 436 1 000 15 000  14 000 6 000 

2005 / 06 1 000 436 1 000 14 000  13 000 5 000 

2006 / 07 1 000 416 1 000 13 000  11 000 4 000 

2007 / 08 1 000 420 1 000 14 000  14 000 4 000 

2008 / 09 1 000 425 1 000 15 000  14 000 4 000 

2009 / 10 1 000 429 1 000 17 000  17 000 3 000 

2010 / 11 1 000 431 1 000 19 000  18 000 3 000 

2011 / 12 1 000 435 1 000 14 000  13 000 3 000 

2012 / 13 1 000 440 1 000 12 000  11 000 1 000 

2013 / 14 1 000 436 1 000 14 000  14 000 2 000 

2014 / 15 1 000 440 1 000 13 000  12 000 1 000 

2015 / 16 1 000 440 1 000 11 000  11 000 3 000 

2016 / 17 1 000 439 1 000 11 000  10 000 3 000 

2017 / 18 1 000 439 1 000 10 000  10 000 3 000 

2018 / 19 1 000 439 1 000 10 000  10 000 3 000 

2019 / 20 1 000 439 1 000 9 000  9 000 3 000 

2020 / 21 1 000 440 1 000 9 000  9 000 3 000 

2021 / 22 1 000 444 1 000 9 000  9 000 3 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ECUADOR 
THE REPUBLIC OF ECUADOR (officially) 

ISO Code:  EC/ECU/218 
Territory:   272 045 km

2
 (105 037 sq. miles) 

Population:  16 273 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Quito 
National Currency: United States Dollar (ISO Code: USD/840), USD1=100Cents 
 Notes:  1, 2, 5, 10, 20, 50, 100 Dollars. 
 Coins:  1 (Penny), 5 (Nickel), 10 (Dime), 25 (Quarter), 50 (Half Dollar) Cents. 
Language:  Spanish is the official language. Quechua and other indigenous languages are common. Some English is 
spoken. 
Electricity:  110/120V 60c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February/March) – Carnival, variable (March/April) – Good Friday, 
May 01 – Labor Day, May 24 – Battle Of Pichincha, variable (May/June) – Corpus Christi, August 10 – Independence Day (1809), 
October 09 – Independence Of Guayaquil, November 02 – All Souls’ Day, November 03 – Independence Of Cuenca, December 06 – 
Foundation Of Quito, December 25 – Christmas Day, December 31 – New Year’s Eve. 
Web-site:  http://www.presidencia.gov.ec, www.gobiernodeecuador.com, www.ecuador.com 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

FEDERACION NACIONAL DE CAMARAS DE COMERCIO 
Avenida Amazonas Y Republica, Edificio Las Camaras, Piso 6, 
Quito, ECUADOR 
Tel.: +593-2-2435863, 2443787 
Fax: +593-2-2435862 
http://www.ccq.org.ec 
E-mail: camcomg@g.camcom.org.ec 

 

MINISTERIO DE AGRICULTURA Y GANADERIA 
Avenida Amazonas y Avenida Eloy Alfaro N 30-350, 
Quito, 170516 ECUADOR 
Tel.: +593-2-3960100 
Fax: +593-2- 
http://www.agricultura.gob.ec 
E-mail:  
 



SERVICIO ECUATORIANO DE SANIDAD AGROPECUARIA 
Ministerio De Agricultura y Ganaderia 
Avenida Amazonas y Avenida Eloy Alfaro, 
Quito, ECUADOR 
Tel.: +593-2-552646, 554122 + Ext. 170-199 
Fax: +593-2-504933 
http:// 
E-mail:  
 
SGS DEL ECUADOR SA 
HEADQUARTERS 
Avenida Francisco De Orellana Y Miguel Alcivar, Esquina, Edificio Las Camaras, 
Torre B, 9 Y 10 Pisos, 
PO Box 09-04-360, 

Guayaquil, ECUADOR 
Tel.: +593-4-2683033 
Fax: +593-4-2683467 
http://www.ec.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: patricia.aguirre@sgs.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Kennedy Norte 8ava Etapa, Mz 807, Villa 15, 
Guayaquil, ECUADOR 
Tel.: +593-4- 
Fax: +593-4-2681440 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
 
ЭФИОПИЯ 

 
Федеральная Демократическая Республика Эфиопия расположена в Северо-Восточной Африке на так называемом 
Африканском Роге (Horn of Africa). На Севере и Северо-Востоке страна граничит Эритреей, на Востоке граничит с Джибути и 
Сомали, на Юге с Сомали и Кенией и на Западе – с Суданом и Южным Суданом. Площадь территории составляет 1 104 300 
квадратных километров. Население – Эфиопы составляют около 100 000 000 человек, большей частью относящееся к 
Эфиопской Расе, хотя Западные и Юго-Западные районы страны заселены представителями Негроидной Расы. Большинство 
населения страны составляют христиане монофиситского толка (43%), за которыми следуют мусульмане (более 40%) в 
основном суннитского толка, имеются также католики и протестанты (15%) и традиционные религиозные культы (около 3%). В 
Эфиопии проживают многочисленные диаспоры переселенцев – Армян и Греков (в основном в городах), Арабов, Индийцев, 
Пакистанцев и выходцев из Европейских, Американских и соседних Африканских стран. Государственный язык – Амхарский. С 
точки зрения административного деления Эфиопия состоит из:- (1) 10 провинций (Killiloch; в единственном числе Killil):- 
Провинция Афар (Afar Killil), Провинция Амхара (Amhara Killil), Провинция Бенишангуль-Гумуз (Benishangul-Gumuz Killil), 
Провинция Гамбела (Gambella Killil), Провинция Харэри (Harari Killil), Провинция Оромия (Oromia Killil), Провинция Сидамо 
(Sidama Killil), Провинция Сомали (Somali Killil), Провинция Южных Народностей, Национальностей и Народов (Southern 
Nations, Nationalities and People Region), Провинция Тыграй (Tigray Killil); и (2) 2 административных городов (chartered cities, 
или Astedader Akababiwoch; в единственном числе Astedader Akababi):- Адди Абеба (Addis Ababa) и Дыре Дауа (Dire Dawa); 
хотя когда-то Эфиопия состояла из 14 провинций и имела выход к Красному Морю. Эфиопия – аграрная страна с 
незначительной промышленностью, являющаяся одной из беднейших и наименее развитых в экономическом плане 
Африканских стран, в которой по данным Организации Объединённых Наций из-за недостатка продовольствия страдают 3–5 
миллионов человек. 90% валютных поступлений и занятость 85% населения в трудоспособном возрасте обеспечивает 
сельское хозяйство. В стране выращиваются:- Кофе, Зерновые, Масличные, Бобовые культуры, цветы. В животноводстве 
преобладает разведение крупного рогатого скота, Овец, Коз и Верблюдов. Основными отраслями промышленностями, 
обеспечивающими около 10% валютных поступлений, являются кожевенно-обувная, текстильная, пищевая и строительная. 
 
Большая часть территории страны расположена на Эфиопском Нагорье (Ethiopian Highland) со средней высотой 2 000–3 000 
метров (м), однако есть и высоты, сосредоточенные в Горах Сымен (Semien Mountains), с самой крупной вершиной – Гора Рас 
Дашан (Mount Ras Dashen) высотой 4 623 м. Климат тропический пустынный и полупустынный на Севере и Востоке страны, 
где в год выпадает лишь 50 миллиметров осадков (на Севере – летом, на Востоке – Зимой), и жаркий и сезонновлажный в 
остальной части Эфиопии (осадки выпадают весной и осенью). Средняя максимальная температура воздуха 35 °С, средняя 
минимальная 25 °С. На Эфиопском Нагорье имеется густая речная сеть. Из Озера Тана (Lake Tana) вытекает главный приток 
Реки Нил (Nile River) – Река Голубой Нил (Blue Nile River). В жарком поясе на склонах Эфиопского Нагорья распространены 
красно-бурые и горные тёмно-красные гумусные ферсиаллитные почвы, на базальтовых плато – чёрные монтмориллонитовые 
почвы, в поясе война-дега – гумусные тёмно-красные ферраллитные и ферсиаллитные почвы, кроме того имеются также 
горные чернозёмовидные, гумусные и плодородные почвы, издавна распахиваемые. В поясе дега имеются чернозёмовидные 
выщелоченные почвы, а в засушливых Восточных и Южных окраинах страны – бурые и красно-бурые, часто каменистые 
почвы. 
 
Знаменитая, самая длинная в мире (6 671 километр) Африканская Река Нил, впадающая на побережье Египта в Средиземное 
Море с образованием дельты, берёт своё начало из двух основных притоков:- Реки Белый Нил (White Nile River), берущей 
своё начало в Руанде, и самого многоводного – Реки Голубой Нил, вытекающей из Озера Тана, расположенного в Северо-
Западной части Эфиопских Нагорий. Она является источником жизни и развития трёх государств – Эфиопии, Судана и Египта. 
Интенсивность осадков, позволяющих наполнять реки и озера в этих регионах, значительно отличается друг от друга. 
Практически от 86 до 95% в дождливые сезоны речной воды, достигающей Египта, образуется именно в Эфиопии. При этом в 
экономическом плане Эфиопия практически ничего не имела до недавнего времени от своего стратегического положения в 
отношении Реки Голубой Нил, в отличие от Судана и Египта, использующих воды Нила для производства 
гидроэлектроэнергии и орошения пахотных земель. В 2009 Правительство Эфиопии решило изменить сложившуюся ситуацию 
и после осмотров и отбора в Октябре 2009 и Августе 2010 выбрало в Районе Бенишангул-Гумуз (Benishangul-Gumuz Region) в 
15 километрах Восточнее от границы с Суданом земельный участок (site) под возведение на нём плотины и 
гидроэлектростанции, проект которых был представлен в Ноябре 2010 Дьжеймзом Келстэном (James Kelston). 30 Марта 2011 
Правительство Эфиопии заявило о начале исполнения проекта по строительству плотины и гидроэлектростнации (ГЭС) 
стоимостью 4.8 миллиарда Долларов США, и 02 Апреля 2011 Премьер Министр Мэлэс Зэнави (Prime Minister Meles Zenawi; 
1955–2012) заложил церемониальный камень. До своего опубликования проект носил название Проект Икс (Project X), сразу 
после публикования – Плотина Тысячелетия (Millennium Dam) или иногда Плотина Хидасэ (Hidase Dam), а 15 Апреля 2011 
Совет Министров (Council of Ministers) Эфиопии переименовал его в Большую Дамбу Эфиопского Возрождения (БДЭВ) (Grand 
Ethiopian Renaissance Dam (GERD)). Потенциал гидроэлектростанции предварительно оценивался в 6.45 ГигаВатт (ГВт) 
гидроэнергии; считалось, что новая ГЭС должна стать самой крупной в Африке и седьмой в мире по мощности. За счёт 
плотины должно было сформироваться водохранилище объёмом в 74 миллиарда кубических метров воды в виде озера, 
растянутого приблизительно на 250 километров вверх по течению (upstream). Строительство осуществлялось за счёт 



финансирования под правительственные облигации (government bonds) и частных пожертвований (private donations). 
Изначально предполагалось завершить реализацию этого проекта в Июле 2017, однако к этому моменту он находился в 
готовности лишь на 60%. На начало Августа 2020 готовность строительства объектов оценивалось на уровне 70%. В течение 
сезона дождей (rainy season) в Эфиопии в период с Июля по Август 2020 Правительство страны намеревалось исполнить 
первую фазу наполнения водой формирующегося водохранилища в объёме около 4.9 миллиардов кубических метров, 
который мог бы стать достаточным для испытания двух турбин в 2021. Вместе с тем Правительство Эфиопии заявило о том, 
что на проектное заполнение водохранилища водой уйдёт от 5 до 7 лет, ожидая при текущих погодных условиях между 
каждым последующим сезоном наводнений уменьшения объёма воды в нём до уровня 49.3 миллиардов кубических метров. 
Введение в строй новой гидроэлектростанции позволило бы Эфиопии в полной мере поддерживать развитие всей страны как 
в сельских, так и в городских районах. На лето 2020 лишь 25% населения страны было обеспечено электроэнергией, а новая 
ГЭС могла бы существенно увеличить её выработку, обеспечив электричеством большую часть населения (до 65 миллионов 
Эфиопцев). 
 
В 2010-е в Эфиопии наблюдался впечатляющий экономический рост, в том числе за счёт крупномасштабных 
капиталовложений со стороны иностранцев в сельское хозяйство этой страны. После подачи 01 Мая 2020 жалобы властей 
Египта в Совет Безопасности Организации Объединённых Наций (United Nations Security Council) на власти Эфиопии, 
заявивших о планах начать заполнять водой водохранилище с целью последующего запуска турбин и выработки на них столь 
необходимой Эфиопии гидроэлектроэнергии, между Египтом и Эфиопией чуть было не разгорелась война за воду (water war). 
Власти Египта потребовали увеличить свою долю в водотоке Нила с 66 до 90% из-за боязни в периоды длительной засухи 
снижения выработки электроэнергии на своих Ассуанских гидроэлектростанциях и оставления своего сельского хозяйства без 
возможности орошения. (Примечание:- На основании Нильского Соглашения от 1959 (1959 Nile Agreement) действовавшее на 
текущий момент распределение для различных целей вод Нила распространялось лишь на две страны – Египет (66%) и 
Судан (22%), а оставшиеся 12% приходились на испарение; и поскольку Река Нил с её притоками проходит по территории 11 
стран, такое распределение воды многими из них считалось несправедливым.) Власти Эфиопии в ответ на это заявили о 
необоснованности жалобы Египта и о том, что плотина не окажет пагубного воздействия на потоки воды в Ниле а, наоборот, 
увеличит её объёмы за счёт уменьшения испарения воды в Озере Насэр (Lake Nasser), расположенном и в Северной 
территории Судана и в Южной территории Египта, кроме того, плотина позволит предотвращать сезонные наводнения, 
регулировать поток воды в Ниле и увеличить срок службы Суданских плотин, за счёт предотвращения их заиления (silting). 
Возведение плотины и гидроэлектростанции в Эфиопии было поддержано как ни странно властями Судана, рассчитывавшими 
на покупку у Эфиопии дешёвой электроэнергии, а также властями Кении, Руанды, Танзании, Уганды, Китайской Народной 
Республики, Италии и ряда других стран. Судан даже обвинил Египет в разжигании ситуации. 26 Июня 2020 власти Эфиопии, 
Египта и Судана договорились об отсрочке наполнения сформированных гидросооружений плотины на несколько недель, но 
вмешалась природа, и 22 Июля 2020 Премьер Министр Эфиопии Абый Ахмэд Али (Abiy Ahmed Ali; 1976–) заявил о 
завершении первой фазы наполнения водохранилища водой вследствие выпавших сильных ливней. При этом не пострадали 
ни Судан, ни Египет. 
 
Хлопководство в Эфиопии развито лишь по берегам рек. Местные хлопкоробы выращивают средневолкнистый Хлопчатник. 
Сев Хлопчатника в зависимости от региона длится с середины Апреля по Июнь, включительно, и с конца Июня по Август, 
включительно; сбор урожая начинается в Сентябре и заканчивается в Январе. 95% хлопка-сырца собирается вручную и лишь 
5% – с помощью машин. 
 

 

Развитие Ситуации В Эфиопии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1930 / 31   15 000     

1931 / 32        

1932 / 33   14 000     

1933 / 34        

1934 / 35   26 000     

1935 / 36        

1936 / 37        

1937 / 38        

1938 / 39        

1939 / 40        

1940 / 41        

1941 / 42        

1942 / 43        

1943 / 44        

1944 / 45        

1945 / 46    1 000  1 000  

1946 / 47   1 000 1 000  0  

1947 / 48   1 000 1 000  0  

1948 / 49   1 000 1 000  1 000  

1949 / 50   1 000 1 000  1 000  

1950 / 51   1 000 2 000  1 000  

1951 / 52   1 000 2 000  1 000  

1952 / 53   0 2 000  2 000  

1953 / 54   1 000 2 000  2 000  

1954 / 55   2 000 3 000  2 000  

1955 / 56   2 000 4 000  2 000  

1956 / 57   2 000 4 000  3 000  

1957 / 58   2 000 4 000  2 000  

1958 / 59   2 000 4 000  3 000  

1959 / 60   2 000 5 000  4 000  

1960 / 61   3 000 5 000  3 000  

1961 / 62 24 000 90 2 000 7 000  4 000  



1962 / 63 45 000 88 4 000 7 000  4 000  

1963 / 64 30 000 108 3 000 8 000  3 000 3 000 

1964 / 65 40 000 124 5 000 9 000  4 000 3 000 

1965 / 66 40 000 161 7 000 11 000  5 000 4 000 

1966 / 67 51 000 172 9 000 12 000 1 000 3 000 3 000 

1967 / 68 63 000 156 10 000 13 000 1 000 5 000 4 000 

1968 / 69 61 000 197 12 000 16 000  5 000 5 000 

1969 / 70 61 000 233 14 000 16 000  5 000 9 000 

1970 / 71 61 000 233 14 000 16 000  3 000 10 000 

1971 / 72 61 000 269 16 000 17 000 1 000 3 000 11 000 

1972 / 73 65 000 269 17 000 20 000 3 000 3 000 9 000 

1973 / 74 81 000 269 22 000 20 000 5 000 3 000 9 000 

1974 / 75 73 000 206 15 000 20 000 4 000 0 9 000 

1975 / 76 61 000 298 18 000 20 000 3 000 0 11 000 

1976 / 77 53 000 455 24 000 20 000 1 000  14 000 

1977 / 78 45 000 450 20 000 20 000 0  14 000 

1978 / 79 29 000 620 18 000 20 000 1 000  12 000 

1979 / 80 28 000 647 18 000 20 000 4 000  6 000 

1980 / 81 53 000 513 27 000 24 000 5 000  3 000 

1981 / 82 53 000 513 27 000 22 000 6 000  2 000 

1982 / 83 53 000 513 27 000 22 000 4 000  3 000 

1983 / 84 53 000 372 20 000 20 000 2 000  1 000 

1984 / 85 53 000 372 20 000 22 000 1 000 5 000 2 000 

1985 / 86 53 000 414 22 000 23 000  3 000 4 000 

1986 / 87 53 000 372 20 000 22 000   1 000 

1987 / 88 53 000 372 20 000 20 000 0  1 000 

1988 / 89 37 000 563 21 000 21 000 0 3 000 4 000 

1989 / 90 35 000 514 18 000 22 000  2 000 2 000 

1990 / 91 36 000 528 19 000 20 000  2 000 4 000 

1991 / 92 40 000 300 12 000 16 000  4 000 3 000 

1992 / 93 40 000 250 10 000 33 000  26 000 7 000 

1993 / 94 41 000 366 15 000 22 000  8 000 8 000 

1994 / 95 42 000 333 14 000 20 000  5 000 8 000 

1995 / 96 42 000 357 15 000 20 000  4 000 7 000 

1996 / 97 43 000 712 31 000 26 000 5 000  7 000 

1997 / 98 43 000 676 29 000 28 000 1 000  7 000 

1998 / 99 43 000 678 29 000 24 000 5 000  7 000 

1999 / 00 40 000 718 29 000 21 000 8 000  7 000 

2000 / 01 42 000 739 31 000 25 000 6 000  8 000 

2001 / 02 113 000 265 30 000 25 000 5 000  8 000 

2002 / 03 75 000 265 20 000 20 000 2 000  5 000 

2003 / 04 75 000 265 20 000 15 000 8 000  2 000 

2004 / 05 85 000 235 20 000 15 000 4 000  3 000 

2005 / 06 110 000 441 48 000 20 000 4 000  28 000 

2006 / 07 108 000 440 47 000 25 000 9 000 1 000 41 000 

2007 / 08 98 000 385 38 000 25 000 12 000 1 000 43 000 

2008 / 09 81 000 394 32 000 30 000 9 000 1 000 37 000 

2009 / 10 75 000 234 18 000 25 000 2 000 1 000 29 000 

2010 / 11 85 000 236 20 000 33 000 2 000 1 000 14 000 

2011 / 12 136 000 248 34 000 39 000 1 000 3 000 11 000 

2012 / 13 129 000 232 30 000 40 000 1 000 3 000 3 000 

2013 / 14 123 000 311 38 000 44 000 1 000 6 000 3 000 

2014 / 15 99 000 478 47 000 48 000 0 11 000 13 000 

2015 / 16 66 000 642 42 000 50 000 0 13 000 19 000 

2016 / 17 82 000 629 52 000 55 000 0 4 000 19 000 

2017 / 18 60 000 700 42 000 41 000 7 000 6 000 19 000 

2018 / 19 78 000 737 57 000 52 000 7 000 6 000 22 000 

2019 / 20 82 000 741 60 000 54 000 7 000 3 000 24 000 

2020 / 21 82 000 741 61 000 55 000 7 000 3 000 27 000 

2021 / 22 83 000 745 62 000 56 000 7 000 1 000 27 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
ETHIOPIA 
THE FEDERAL DEMOCRATIC REPUBLIC OF ETHIOPIA (officially) 

ISO Code:  ET/ETH/231 
Territory:   1 104 300 km

2
 (426 373 sq. miles) 

Population:  100 659 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Addis Ababa 
National Currency: Birr (ISO Code: ETB/230), ETB1=100Cents 
 Notes:  1, 5, 10, 50, 100 Birr. 
 Coins:  1, 5, 10, 25, 50 Cents. 1 Birr. 
Language:  Amharic is the official language. The main other two languages are Tigrigna and Oromigna. About 80 other 
native tongues are spoken. English is widely used and Arabic, French and Italian are spoken. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 07 – Genna (Ethiopian Christmas Day; Coptic Holiday), January 19 – Timket (Epiphany), March 02 
– Victory Of Adowa (or Adwa Day; commemorating the victory over Italy in 1896), variable (March/April) – Siklet (Good Friday), variable 
(March/April) – Tensai (Eater Sunday), May 01 – International Labor Day (May Day), May 05 – Patriots’ Victory Day (celebrating the 
end of the 5 years Italian occupation in 1941), variable (May) – Eid Al-Fitr (End Of Ramadan) May 28 – Downfall Of The Derg, variable 
(July) – Eid Al-Adha (Arefa), September 11 – Enkutatash (Ethiopian New Year), September 27 – Meskel (Finding Of The True Cross), 



variable (October) – Moulid (Birth Of The Prophet Mohammed). Ethiopia still uses the Julian calendar, which is divided into 12 months 
of 30 days each, and 13

th
 month of five or six days at the end of the year; hence the date for Christmas. The Ethiopian calendar is 

seven years and eight months behind our own. Muslim festivals are timed according to local sightings of various phases of the moon 
and the dates given above are approximations. During the lunar month of Ramadan that precedes Eid Al-Fitr, Muslims fast during the 
day and feast at night and normal business patterns may be interrupted. Many restaurants are closed during the day and there may be 
restrictions on smoking and drinking. Some disruption may continue into Eid Al-Fitr itself. Eid Al-Fitr and Eid Al-Adha may last anything 
from two to ten days, depending on the region. 
Web-site:  https://www.pmo.gov.et, www.mofed.gov.et, www.mfa.gov.et 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ADDIS ABABA CHAMBER OF COMMERCE AND SECTORAL 
ASSOCIATIONS 
Mexico Square, 
PO Box 2458, 
Addis Ababa, ETHIOPIA 
Tel.: +251-115513882, 115518055 
Fax: +251-115511479 
http://www.addischamber.com 
E-mail: info@addischamber.com 

 
MINISTRY OF AGRICULTURE AND NATURAL RESOURCES 
CMC Road, Around IRLI, 
PO Box 62347, 
Addis Ababa, ETHIOPIA 
Tel.: +251-115518040, 116460746, 116461806, 116461969 
Fax: +251-116460651, 116462003 
http://www.moa.gov.et 
E-mail: moav@telecom.net.et 

 
PLANT QUARANTINE DIVISION 
Animal and Plant Health and Quality Control Directorate 
Ministry of Agriculture and Natural Resources 
PO Box 62347, 
Addis Ababa, ETHIOPIA 
Tel.: +251-115186973, 116462417 
Fax: +251-115511543, 116462311 
http:// 
E-mail: hapruassefa2@gmail.com, weldatasse2010@yahoo.com 
 
SGS INSPECTION CERTIFICATION AND ICT SERVICES PLC 
Bole Sub City, Kebele 03, Gulf Aziz Building, 4

th
 Floor, Rooms 402-403, 

Addis Ababa, 14498 ETHIOPIA 
Tel.: +251-116670477 
Fax: +251-116670778 
http://www.sgs.com 
E-mail: 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



РЫНОК ХЛОПКА В СТРАНАХ ЮЖНОГО ПОЯСА 
 
Рынок хлопка в странах Южного Пояса располагается на трёх континентах:- в Южной Америке, на Юге Африки и в Австралии. 
Некоторые исторические источники информации ограничивают самое крайнее Южное произрастание Хлопчатника двадцать 
восьмой параллелью Южного Полушария. На континенте Южная Америка эта широта проходит по Северной части территории 
Аргентины. Но не вся территория до этой границы пригодна для возделывания Хлопчатника. В большей части Южного 
Хлопкового Пояса Южной Америки преобладают горы и такой тропический климат, который не позволяет заниматься 
возделыванием данной сельскохозяйственной культуры. А в других частях этого пояса выпадает слишком много дождей, что 
также не позволяет развивать в них хлопководство. 
 
В странах так называемого Южного Пояса хлопководство развивается, развито или было развито в Австралии, Аргентине, 
Бразилии, Парагвае, Уругвае и Южно-Африканской Республике. Среди них наиболее крупными производителями хлопка по 
итогам сезона 2015/16 стали всего три страны:- Бразилия (1 441 000 т), Австралия (546 000 т), Аргентина (190 000 т); другие 
страны Южного Пояса произвели в этот сезон значительно меньше 50 000 т каждая. 
 
В начале XX века многие участники мирового рынка хлопка полагали, что Бразилия имеет весьма обширную площадь, 
пригодную для возделывания Хлопчатника. К примеру, в 1900–20 хлопководство стало очень быстро развиваться в Сан Паулу 
(São Paulo), Юго-Восточная Бразилия, где оно серьёзно конкурировало с производством Кофе. В то же самое время 
хлопководство активно развивалось и в Аргентине, но при этом объёмы производства оставались на более низких уровнях, 
нежели в Бразилии. 
 
Пять крупнейших стран Южной Америки, среди которых:- Аргентина, Бразилия, Колумбия, Парагвай и Перу, в самом начале 
1990-х производили порядка 7% (1 460 000 тонн) хлопкового волокна от общего мирового объёма производства, а 
перерабатывали в текстиль приблизительно 1 015 000 тонн хлопкового волокна. В течение 1990-х производство хлопка в этих 
странах сократилось на 45% и достигло 800 000 тонн, а объём переработки хлопка остался на прежнем уровне. Самым 
крупным производителем и потребителем в этих странах являлась Бразилия (производство – 600 000 тонн, потребление – 900 
000 тонн хлопкового волокна). 
 
 
АВСТРАЛИЯ 

 
История производства хлопка в Австралии берёт своё начало с 1788, когда Губернатор Филип (Governor Phillip) впервые 
представил семена Хлопчатника, полученные из Рио Дэ Жанэйро, в новой колонии Англии. Спустя несколько лет Губернатор 
Кинг (Governor King) пытался поэкспериментировать с культивированием этой сельскохозяйственной культуры. К 1807 
Хлопчатник прижился в местных условиях, однако в большей мере использовался в качестве декоративного растения. В 
течение последующих 50 лет правительственная пресса время от времени публиковала данные о производстве хлопка в 
очень малых объёмах. Примерно в то же время некий Господин Дьжэй. МэкЛарэн (Mr J. McLaren) отправил в Англию 
Ливерпулской компании Астэн Финлэй Энд Ко. (ASTON FINLAY & CO.) три мешка Австралийского хлопка на пробу и получил 
одобрительные отзывы в отношении цвета, крепости и текстуры хлопкового волокна. Хлопчатник никак не хотел приживаться 
в Сиднее из-за климатических условий, а вот на территории Квинслэнд (Queensland) стал проявлять потенциал в качестве 
коммерческого урожая. Небольшие эксперименты по культивированию Хлопчатника продолжались, однако первое сколько-
нибудь значительное количество хлопка было получено лишь в 1862. Тогда удалось собрать 29 кип по 225 килограммов 
каждая. Гражданская Война в США (12 Апреля 1861–10 Мая 1865) послужила толчком к увеличению производства хлопка в 
Австралии для обеспечения сырьём текстильных фабрик в Англии. Производство хлопка достигло своего тогдашнего пика в 
1871, но быстро сократилось из-за резкого снижения цен на мировом рынке. И фактически до начала 1900-х Хлопчатник так и 
оставался в качестве декоративного растения. В 1902 на Королевском Сельскохозяйственном Шоу хлопок Австралийской 
компании Дьжон Милз оф Эшфилд (JOHN MILLS OF ASHFIELD) получил призы. Тогда же Сельскохозяйственная Газета, 
распространяемая в регионе Нового Южного Уэльса (New South Wales, сокращённо – NSW), рапортовала, что 
культивирование Хлопчатника может стать одним из ведущих направлений деятельности сельского хозяйства Австралии. А в 
1904 Западно-Австралийский Сельскохозяйственный Журнал опубликовал о визите федеральной делегации, которая решила 
поддержать развитие хлопковой отрасли Австралии. Это побудило правительство поддержать новую отрасль экономики и 
заняться вопросами транспортировки хлопка с мест происхождения к местам назначения. В 1908 вышел Биль о 
Субсидировании Сельского Хозяйства, в соответствии с которым местным хлопкоробам в течение последующих 8 лет 
выплачивались субсидии в размере 10% стоимости хлопкового волокна и 10% стоимости семян Хлопчатника. Несмотря на это 
фермеры не планировали существенно расширять производство хлопка, так как он требовал большой трудоёмкости и ручного 
труда в выращивании и сборе. Кроме того, требовалось большое количество рабочих для пакования и транспортировки 
хлопка. Иностранные хлопкоробы имели в этом отношении серьёзные преимущества, и поэтому Австралия не смогла в тот 
момент времени организовать крупное производство хлопкового волокна. 
 
В начале 1920-х несколько раз предпринимались попытки оживления этого сектора экономики. Английские текстильщики из-за 
неурожая в Америке уговаривали Австралию развивать производство хлопка, однако из-за высокой себестоимости, большой 
удалённости и недостаточной квалификации самих Австралийских фермеров увеличения производства не произошло. 
Очередная попытка оживления была предпринята в центральном Квинслэнде в конце 1920-х с помощью правительственных 
субсидий по поддержке фермерства, однако реальных результатов от этой помощи не было получено. Действовавшие в 
городах Квинслэнда Рокхэмптоне (Rockhampton) и Брисбане (Brisbane) хлопкоочистительные компании использовали хлопок-
сырец, полученный в небольших объёмах с неорошаемых земель. Сильным толчком к успешному развитию хлопковой 
промышленности послужило строительство плотины Кипит Дэм (Keepit Dam) на Реке Намой (Namoi River) в конце 1950-х. С её 
вводом в эксплуатацию в 1958 Департамент Сельского Хозяйства Нового Южного Уэльса (NSW Department of Agriculture) 
открыл исследовательскую станцию в Майол Вэйл (at Myall Vale) для исследования приемлемых сельскохозяйственных 
культур на орошаемых землях. Венгерский имигрант Ник Дерера (Nick Derera), известный своими посадками растений, 
определил, что территория вокруг Майол Вэйл весьма пригодна для выращивания Хлопчатника, потенциал которого был 
многообещающим. И это подвигло двух Американских фермеров организовать в Нью Саут Уэйлз коммерчески выгодную 
хлопковую индустрию. Пауль Каль (Paul Kahl) и Фрэньк Хэдли (Frank Hadley), заинтересованные пробным возделыванием 
Хлопчатника, в 1961 начали высаживать его в Ви Ва (at Wee Waa) с использованием воды из Кипит Дэм для орошения. 
Несмотря на результаты проведённых и столь необходимых экспертиз, Американцы столкнулись с ещё одной проблемой. 



Проблема с насекомыми оказалась более серьёзной, чем предполагалось. Тем не менее, производство Хлопчатника 
состоялось, и в 1962 Каль и Хэдли организовали Нэмой Катэн Ко-опрэтив Эл.ти.ди. (NAMOI COTTON CO-OPERATIVE LTD). 
Австралийские фермеры начали возделывать Хлопчатник в качестве одной из составных выращиваемых 
сельскохозяйственных культур. Новости об успехах хлопковой индустрии в Австралии привлекли ещё больше Американских 
Калифорнийцев попытать свою удачу в Австралии. А в 1962 была образована компания Оскат Пи.Ти.Вай. Эл.ти.ди. (AUSCOTT 
PTY LTD), засадившая Хлопчатником 3 000 гектаров в Долине Намой (in the Namoi Valley). В течение последующих 20 лет 
фермеры из Нью Саут Уэйлз стали производить порядка 80% всего Австралийского хлопка. Организация орошения в Долине 
Локиер (in the Lockyer Valley) в Квинслэнде в 1960-х привела к тому, что район Дарлин Даунс (Darling Downs) также стал 
регионом для успешного выращивания Хлопчатника. Все вышеперечисленные меры привели к улучшению качества хлопка и 
увеличению объёмов его производства. Фермеры совместно с Департаментами Сельского Хозяйства Квинслэнда и Нового 
Южного Уэльса и с Государственной Научно-Промышленной Исследовательской Организацией (Commonwealth Scientific and 
Industrial Research Organization, сокращенно – CSIRO) провели работы по улучшению водоснабжения регионов, контролю над 
пестицидами и болезнями растений, селекционированию и управлению сельскохозяйственными культурами. И как результат 
проведённой работы – создание в 1968 экспортных запасов. С созданием в 1960-х оросительной системы на Реке Орд (the 
Ord River) в Западной Австралии (Western Australia) также предполагалось выращивать Хлопчатник и в этом регионе 
Австралии, и выглядела эта перспектива весьма заманчивой. Однако местная разновидность Совки (the Heliothis) стала 
наносить серьёзные потери урожаю Хлопчатника, и в 1973 было принято решение не выращивать эту сельскохозяйственную 
культуру в Западной Австралии. 
 
Из ничем не примечательной в начале своего зарождения в Австралии местная хлопковая индустрия превратилась в 1990-е в 
одного из ведущих мировых экспортёров хлопкового волокна, обеспечивающих сырьём текстильную промышленность стран 
Дальнего Востока и Юго-Восточной Азии. Например, в 1992 экспорт хлопкового волокна принёс государственной казне 
четвертые по своим объёмам после шерсти, пшеницы и говядины валютные поступления. О возрастающем уровне интереса 
местных фермеров к производству Хлопчатника можно судить хотя бы по тому, сколько посевных площадей занято этой 
сельскохозяйственной культурой. Так, в 1971 под Хлопчатник отводилось порядка 30 000 гектаров земли, а в 1992 уже свыше 
270 000 гектаров. Несмотря на это Австралийские фермеры лишены прямых правительственных субсидий, которые могли бы 
стимулировать наращивание объёмов производства Хлопчатника, и соответственно такое положение дел приводит к большей 
себестоимости и достаточно высокой степени рисков урожая. 
 
Сев Хлопчатника осуществляется в Австралии в Октябре, сбор урожая производится с Апреля по Июнь, а джинирование 
хлопка-сырца – с Апреля по Август. Для определения качества хлопкового волокна Австралия адаптировала у себя 
Универсальные Хлопковые Стандарты, разрабатываемые Департаментом Сельского Хозяйства США. В обычный сезон 
приблизительно 75% производимого хлопкового волокна имеет качество Хороший Средний (Good Middling), Строго Средний 
(Strict Middling) и Средний (Middling) со штапельной длиной в пределах от 1-1/8 до 1-5/32 дюймов, удельной разрывной 
нагрузкой 27 грамм силы на текс и базовым показателем майкронэйр (3.5–4.4). Средний вес кип 227 килограмм. В 40-футовый 
контейнер загружаются 114 кип. 
 
Австралия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 01 Января 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Австралии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   1 000     

1926 / 27   1 000   1 000  

1927 / 28   2 000   1 000  

1928 / 29   1 000   1 000  

1929 / 30   3 000     

1930 / 31   2 000     

1931 / 32   1 000     

1932 / 33   3 000   2 000  

1933 / 34   4 000   1 000  

1934 / 35   3 000   1 000  

1935 / 36   3 000 2 000  2 000  

1936 / 37   2 000 2 000  2 000  

1937 / 38   2 000 6 000  6 000  

1938 / 39   3 000 7 000  5 000  

1939 / 40   2 000 8 000  8 000  

1940 / 41   2 000 12 000  15 000  

1941 / 42   2 000 13 000  20 000  

1942 / 43   2 000 14 000  13 000  

1943 / 44   1 000 14 000  10 000  

1944 / 45   0 13 000  13 000  

1945 / 46   0 12 000  12 000 4 000 

1946 / 47   0 15 000  16 000 4 000 

1947 / 48   0 14 000  15 000 6 000 

1948 / 49   0 15 000  16 000 6 000 

1949 / 50   0 15 000  13 000 5 000 

1950 / 51   0 18 000  20 000 6 000 

1951 / 52   0 17 000  19 000 4 000 

1952 / 53   1 000 13 000  12 000 3 000 

1953 / 54   1 000 18 000  20 000 4 000 

1954 / 55   1 000 19 000  19 000 4 000 

1955 / 56   1 000 19 000  18 000 3 000 

1956 / 57   1 000 20 000 9 000 22 000 6 000 



1957 / 58   0 20 000  19 000 5 000 

1958 / 59   2 000 20 000  20 000 5 000 

1959 / 60   3 000 21 000  19 000 4 000 

1960 / 61 12 000 143 2 000 19 000  17 000 5 000 

1961 / 62 13 000 147 2 000 20 000  18 000 4 000 

1962 / 63 12 000 143 2 000 20 000  20 000 5 000 

1963 / 64 7 000 359 3 000 26 000  25 000 5 000 

1964 / 65 13 000 750 10 000 27 000  24 000 12 000 

1965 / 66 20 000 1 021 20 000 28 000  14 000 17 000 

1966 / 67 22 000 847 19 000 27 000  9 000 17 000 

1967 / 68 29 000 1 129 32 000 31 000  12 000 30 000 

1968 / 69 31 000 1 083 33 000 30 000 4 000 5 000 34 000 

1969 / 70 31 000 887 28 000 30 000 15 000 4 000 21 000 

1970 / 71 25 000 785 19 000 30 000 4 000 8 000 13 000 

1971 / 72 40 000 1 098 44 000 27 000 3 000 7 000 32 000 

1972 / 73 43 000 724 31 000 29 000 22 000 4 000 16 000 

1973 / 74 31 000 984 30 000 31 000 3 000 10 000 22 000 

1974 / 75 34 000 979 33 000 23 000 10 000 3 000 24 000 

1975 / 76 28 000 884 25 000 27 000 15 000 4 000 11 000 

1976 / 77 32 000 871 28 000 23 000 5 000 5 000 16 000 

1977 / 78 35 000 1 262 44 000 23 000 10 000 4 000 31 000 

1978 / 79 49 000 1 076 53 000 21 000 24 000 1 000 41 000 

1979 / 80 70 000 1 186 83 000 22 000 61 000 1 000 42 000 

1980 / 81 85 000 1 169 99 000 22 000 53 000 2 000 87 000 

1981 / 82 103 000 1 309 135 000 21 000 81 000 1 000 121 000 

1982 / 83 96 000 1 045 101 000 17 000 134 000 1 000 71 000 

1983 / 84 134 000 1 055 142 000 21 000 81 000 1 000 112 000 

1984 / 85 196 000 1 272 249 000 20 000 150 000 3 000 193 000 

1985 / 86 178 000 1 449 258 000 21 000 255 000 1 000 176 000 

1986 / 87 154 000 1 377 213 000 22 000 272 000 1 000 109 000 

1987 / 88 233 000 1 208 281 000 22 000 175 000 0 194 000 

1988 / 89 192 000 1 525 292 000 22 000 308 000 1 000 158 000 

1989 / 90 232 000 1 351 313 000 22 000 331 000 1 000 186 000 

1990 / 91 270 000 1 603 433 000 25 000 329 000 0 256 000 

1991 / 92 282 000 1 781 502 000 28 000 459 000 0 250 000 

1992 / 93 262 000 1 424 373 000 31 000 371 000  211 000 

1993 / 94 250 000 1 317 329 000 32 000 367 000 0 138 000 

1994 / 95 209 000 1 603 335 000 40 000 293 000  150 000 

1995 / 96 304 000 1 411 429 000 42 000 308 000 0 240 000 

1996 / 97 388 000 1 581 613 000 40 000 519 000 0 310 000 

1997 / 98 428 000 1 611 689 000 40 000 575 000 0 388 000 

1998 / 99 552 000 1 316 726 000 40 000 660 000  450 000 

1999 / 00 550 000 1 347 741 000 41 000 696 000  499 000 

2000 / 01 511 000 1 572 804 000 36 000 849 000  452 000 

2001 / 02 404 000 1 842 745 000 27 000 662 000  509 000 

2002 / 03 221 000 1 751 386 000 26 000 575 000  286 000 

2003 / 04 197 000 1 768 348 000 20 000 470 000  203 000 

2004 / 05 314 000 2 096 658 000 12 000 435 000 0 439 000 

2005 / 06 335 000 1 785 598 000 11 000 628 000 0 428 000 

2006 / 07 142 000 2 077 295 000 11 000 465 000 0 287 000 

2007 / 08 63 000 2 000 126 000 10 000 265 000 0 138 000 

2008 / 09 164 000 2 006 329 000 10 000 261 000 0 197 000 

2009 / 10 208 000 1 861 387 000 9 000 460 000 0 115 000 

2010 / 11 590 000 1 569 926 000 9 000 545 000 0 487 000 

2011 / 12 600 000 2 041 1 225 000 8 000 1 010 000 0 694 000 

2012 / 13 442 000 2 303 1 018 000 8 000 1 343 000 0 361 000 

2013 / 14 392 000 2 258 885 000 8 000 1 058 000 0 180 000 

2014 / 15 197 000 2 680 528 000 7 000 527 000 0 174 000 

2015 / 16 270 000 2 330 629 000 7 000 616 000 0 180 000 

2016 / 17 557 000 1 598 891 000 7 000 812 000  252 000 

2017 / 18 526 000 2 011 1 058 000 6 000 900 000  404 000 

2018 / 19 343 000 1 414 485 000 3 000 791 000  183 000 

2019 / 20 60 000 2 245 134 000 2 000 295 000  20 000 

2020 / 21 295 000 1 905 562 000 2 000 260 000  320 000 

2021 / 22 380 000 2 011 764 000 2 000 618 000  465 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
AUSTRALIA 
THE COMMONWEALTH OF AUSTRALIA (officially) 

ISO Code:  AU/AUS/036 
Territory:   7 682 300 km

2
 (2 966 200 sq. miles) 

Population:  24 168 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Canberra 
National Currency: Dollar (ISO Code: AUD/036), AUD1=100Cents 
 Notes:   5, 10, 20, 50, 100 Dollars. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2 Dollars. 
Language:  English is the official language. Aboriginal, Chinese dialects, German, Greek, Italian and Vietnamese 
languages are retained by minorities. 
Electricity:  220/240V 50c AC. 3-pin plugs are in use, however sockets are different from those found in most countries 
and an adaptor socket may be needed. Outlets for 110V for small appliances are found in most hotel. 



National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 28 – Australia Day, March 18 – Canberra Day (ACT), variable 
(March/April) – Good Friday and Easter Monday, April 25 – Anzac Day, variable (second Saturday of June) – Queen’s Official Birthday 
(except WA), September 30 – Queen’s Birthday (WA), December 25 – Christmas Day, December 26 – Boxing Day. 
Web-site:  http://www.australia.gov.au 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

THE AUSTRALIAN COTTONGROWER 
120 Herries Street, 
PO Box 766, 
Toowoomba, QLD 4350, AUSTRALIA 
Tel.: +61-7-46593555 
Fax: +61-7-46384520 
http://www.cottongrower.com.au 
E-mail: cotton@greenmountpress.com.au 

 
AUSTRALIAN COTTON GROWERS RESEARCH 
ASSOCIATION (ACGRA) 
PO Box 2033, 
Emerald, QLD 4720, AUSTRALIA 
Tel.: +61-7-49875925 
Fax: +61-7-49823312 
http://www.acgra.net.au 
E-mail: acgra@acgra.net.au 
— PO Box 2535, 
Orange, NSW 2800, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-63612322 
Fax: +61-2-63618908 
http://www.acgra.net.au 
E-mail:  
 
THE AUSTRALIAN COTTON INDUSTRY COUNCIL 
Level 7, 17 Bridge Street, 
Sydney, NSW 2000, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-93259000 
Fax: +61-2-93259059 
http:// 
E-mail: campbell@twynam.com 
 
THE AUSTRALIAN COTTON RESEARCH INSTITUTE (CSIRO) 
Locked Bag 59, 
Narrabri, NSW 2390, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-67991500, 67991509 
Fax: +61-2-67931171, 67931186 
http://www.mv.pi.csiro.au 
E-mail: david.larsen@agric.nsw.gov.au, guy.roth@csiro.au 
— TEXTILE AND FIBRE TECHNOLOGY 
PO Box 21, 
Belmont, VIC 3216, AUSTRALIA 
Tel.: +61-3-52464000 
Fax: +61-3-52464057 
http://www.csiro.au 
E-mail: stuart.gordon@csiro.au 
 
THE AUSTRALIAN COTTON SHIPPERS ASSOCIATION 
130 Commercial Road, Teneriffe, 
Brisbane, QLD 4006, AUSTRALIA 
Tel.: +61-7-32535999 
Fax: +61-7-32574131 
http://www.austcottonshippers.com.au 
E-mail: gcherry@dunavant.com.au 
 
THE AUSTRALIAN GOVERNMENT DEPARTMENT OF 
AGRICULTURE, FISHERIES AND FORESTRY 
GPO Box 858, 
Canberra, ACT 2601, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-62723628, 62723933 
Fax: +61-2-62723359 
http://www.daff.gov.au 
E-mail: jim.mcmahon@daff.gov.au 
 

AUSTRALIAN QUARANTINE AND INSPECTION SERVICE 
(AQIS) 
Australian Government Department of Agriculture, Fisheries And Forestry 
GPO Box 858, 
Canberra, ACT 2601, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-62721605, 62723933, 62724465, 62726534 
Fax: +61-2-62723399, 62725835 
http://www.aqis.gov.au 
E-mail: plantquar@aqis.gov.au, ocppo@daff.gov.au 
 
CONSULATE GENERAL OF RUSSIA 
7-9 Fullerton Street, Woollahra, 
Sydney, NSW 2025, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-93261188, 93261866 
Fax: +61-2-93275065 
http:// 
E-mail: russcon@ozemail.com.au 
 
COTTON RESEARCH AND DEVELOPMENT CORPORATION 
2 Lloyd Street, 
PO Box 282, 
Narrabri, NSW 2390, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-67924088 
Fax: +61-2-67924400 
http://www.crdc.com.au 
E-mail: crdc@crdc.com.au, research@crdc.com.au 
 
MAERSK AUSTRALIA PTY LTD 
— Level 17, Bourke Place, 600 Bourke Street, 
Melbourne, VIC 3000, AUSTRALIA 
Tel.: +61-3-2222222 
Fax: +61-3-2222288 
http://www.maersksealand.com 
E-mail: 
— Level 25, Australia Square, 264-278 George Street, 
Sydney, NSW 2000, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-2518155 
Fax: +61-2-2553222 
http://www.maersksealand.com 
E-mail:  

 
MONSANTO AUSTRALIA LTD 
Visiting Address:- Level 12, 600 St Kilda Road, 
Melbourne, VIC 3004, AUSTRALIA 
Postal Address:- PO Box 6051, 
St Kilda Road Central, VIC 8008, AUSTRALIA 
Tel.: +61-3-95227122, 95227161 (Specialist) 
Fax: +61-3-95226122 
http://www.monsanto.com.ua 
E-mail: cotton@monsanto.com 
 
SGS AUSTRALIA PTY LTD 
HEADQUARTERS 
Suite 1, Enterprise Unit 3, De Laeter Way Technology Park, Bentley, 
Locked Bag 10, Bentley Delivery Centre, 
Perth, WA 6983, AUSTRALIA 
Tel.: +61-8-94738100 
Fax: +61-8-94725556 
http://www.au.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: au.sgs@sgs.com 

 
TRANSGLOBAL INSPECTIONS 
5 Koina Street, 
Goondiwindi, QLD 4390, AUSTRALIA 
Tel.: +61-7-46714269 



Fax: +61-7- 
http://www.tginspections.com 
E-mail: oz@tginspections.com, helen@tginspections.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD (WIS) 
— PO Box 596, 
Narrabri, NSW 2390, AUSTRALIA 
Tel.: +61-2-67924827 
Fax: +61-2-67924829 

http://www.wiscontrol.com 
E-mail: harold@inlandpack.com.au 
— 7/37 Northlink Place, 
PO Box 14, 
Northlink Brisbane, QLD 4013, AUSTRALIA 
Tel.: +61-7-32568311 
Fax: +61-7-32568322 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: tbaird@one.net.au 

 
 
АРГЕНТИНА 

 
В Провинции Чако (Provincia del Chaco) 49–58% посевных площадей отведено под Хлопчатник. 
 
Аргентина является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о 
Тарифах и Торговле (ГСТТ) – с 11 Октября 1967. 
 

 

Развитие Ситуации В Аргентине По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   15 000     

1925 / 26 110 058*  29 000     

1926 / 27 71 746*  13 000  17 000   

1927 / 28 85 000*  25 000 5 060* 10 000 264*  

1928 / 29 99 000*  26 000 5 050* 27 000 177*  

1929 / 30 122 000*  33 000 5 120* 27 000 114*  

1930 / 31 127 394*  30 000 6 245* 23 000 94*  

1931 / 32 136 159*  37 000 8 450* 28 000 56*  

1932 / 33 138 500*  33 000 9 950* 26 000 24*  

1933 / 34 195 000*  44 000 13 765* 20 000 41*  

1934 / 35 286 147*  64 000 19 500* 32 000 51*  

1935 / 36 368 000*  81 000 20 000 47 000 46*  

1936 / 37 410 900*  31 000 27 000 31 000 989*  

1937 / 38 424 030*  43 000 30 000 11 000 360*  

1938 / 39 406 700*  57 000 33 000 25 000 48*  

1939 / 40 365 300*  102 000 39 000 26 000 517*  

1940 / 41 336 600*  54 000 40 000 30 000 2 351*  

1941 / 42 330 000*  79 000 54 000 0 2 000  

1942 / 43 363 900*  90 000 61 000 3 000 3 000  

1943 / 44 402 830*  117 000 70 000 10 000 1 000  

1944 / 45 381 914*  89 000 72 000 9 000 1 000  

1945 / 46 329 000 197 65 000 75 000 27 000 1 000 97 000 

1946 / 47 361 000 189 68 000 75 000 8 000 1 000 84 000 

1947 / 48 396 000 227 90 000 81 000  2 000 95 000 

1948 / 49 473 000 214 101 000 81 000 5 000 1 000 111 000 

1949 / 50 458 000 245 112 000 85 000 11 000 3 000 130 000 

1950 / 51 461 000 267 123 000 101 000 60 000 3 000 95 000 

1951 / 52 561 000 203 114 000 108 000 1 000 2 000 101 000 

1952 / 53 533 000 241 129 000 82 000 57 000 2 000 93 000 

1953 / 54 551 000 257 142 000 92 000 34 000 3 000 109 000 

1954 / 55 539 000 202 109 000 107 000 23 000 2 000 88 000 

1955 / 56 533 000 245 131 000 114 000  2 000 105 000 

1956 / 57 545 000 193 105 000 119 000 11 000 4 000 83 000 

1957 / 58 641 000 241 155 000 113 000  1 000 124 000 

1958 / 59 496 000 233 115 000 120 000 10 000 2 000 111 000 

1959 / 60 461 000 203 94 000 106 000 7 000 7 000 98 000 

1960 / 61 503 000 242 122 000 109 000 17 000 5 000 99 000 

1961 / 62 537 000 205 110 000 106 000 31 000 7 000 79 000 

1962 / 63 519 000 258 134 000 76 000 47 000 3 000 93 000 

1963 / 64 516 000 194 100 000 101 000 24 000 8 000 74 000 

1964 / 65 533 000 258 138 000 112 000  16 000 115 000 

1965 / 66 443 000 235 104 000 113 000 7 000 15 000 115 000 

1966 / 67 330 000 263 87 000 106 000 27 000 11 000 78 000 

1967 / 68 282 000 262 74 000 94 000 5 000 6 000 59 000 

1968 / 69 406 000 278 113 000 103 000  19 000 87 000 

1969 / 70 452 000 321 145 000 103 000 10 000 8 000 126 000 

1970 / 71 367 000 230 84 000 107 000 46 000 8 000 65 000 

1971 / 72 398 000 218 87 000 112 000  30 000 69 000 

1972 / 73 457 000 273 125 000 102 000  8 000 100 000 

1973 / 74 474 000 268 127 000 113 000 10 000 9 000 113 000 

1974 / 75 505 000 339 171 000 112 000 7 000 11 000 177 000 

1975 / 76 414 000 338 140 000 117 000 86 000 3 000 117 000 

1976 / 77 518 000 310 160 000 117 000 76 000 3 000 87 000 

1977 / 78 607 000 363 220 000 104 000 93 000 8 000 119 000 

1978 / 79 669 000 259 173 000 109 000 70 000 8 000 122 000 

1979 / 80 568 000 256 145 000 102 000 118 000 5 000 52 000 



1980 / 81 282 000 296 84 000 83 000 29 000 17 000 61 000 

1981 / 82 399 000 379 152 000 79 000 66 000 13 000 75 000 

1982 / 83 343 000 327 112 000 102 000 18 000 16 000 79 000 

1983 / 84 470 000 383 180 000 112 000 26 000 5 000 120 000 

1984 / 85 447 000 383 171 000 101 000 69 000 9 000 91 000 

1985 / 86 339 000 354 120 000 117 000 32 000 20 000 86 000 

1986 / 87 273 000 366 100 000 131 000 13 000 27 000 71 000 

1987 / 88 492 000 573 282 000 125 000 54 000 17 000 191 000 

1988 / 89 490 000 388 195 000 133 000 120 000 1 000 129 000 

1989 / 90 540 000 508 277 000 132 000 124 000 10 000 151 000 

1990 / 91 539 000 479 258 000 143 000 141 000 6 000 123 000 

1991 / 92 580 000 360 209 000 140 000 123 000 2 000 155 000 

1992 / 93 302 000 480 145 000 132 000 47 000 2 000 116 000 

1993 / 94 484 000 486 235 000 130 000 69 000 15 000 162 000 

1994 / 95 680 000 516 351 000 115 000 208 000 9 000 204 000 

1995 / 96 969 000 451 437 000 107 000 266 000 6 000 277 000 

1996 / 97 887 000 381 338 000 105 000 290 000 1 000 242 000 

1997 / 98 878 000 354 311 000 105 000 217 000 5 000 240 000 

1998 / 99 640 000 313 200 000 90 000 244 000 10 000 175 000 

1999 / 00 332 000 403 134 000 87 000 79 000 10 000 144 000 

2000 / 01 385 000 434 167 000 80 000 91 000 2 000 114 000 

2001 / 02 165 000 394 65 000 70 000 48 000 5 000 50 000 

2002 / 03 146 000 445 65 000 95 000 6 000 53 000 62 000 

2003 / 04 255 000 451 115 000 120 000 6 000 47 000 70 000 

2004 / 05 375 000 389 146 000 130 000 20 000 23 000 89 000 

2005 / 06 305 000 429 131 000 150 000 13 000 35 000 92 000 

2006 / 07 400 000 438 175 000 170 000 7 000 40 000 129 000 

2007 / 08 304 000 493 150 000 180 000 3 000 40 000 136 000 

2008 / 09 286 000 410 117 000 155 000 22 000 26 000 102 000 

2009 / 10 441 000 510 225 000 170 000 11 000 17 000 162 000 

2010 / 11 550 000 536 295 000 171 000 61 000 7 000 232 000 

2011 / 12 528 000 398 210 000 171 000 90 000 8 000 190 000 

2012 / 13 362 000 434 157 000 140 000 55 000 6 000 158 000 

2013 / 14 506 000 597 302 000 135 000 43 000 2 000 285 000 

2014 / 15 457 000 498 227 000 134 000 92 000 2 000 288 000 

2015 / 16 372 000 575 214 000 137 000 49 000 4 000 320 000 

2016 / 17 247 000 727 180 000 143 000 58 000 3 000 301 000 

2017 / 18 328 000 688 226 000 146 000 37 000 2 000 347 000 

2018 / 19 333 000 773 257 000 167 000 118 000 1 000 320 000 

2019 / 20 455 000 736 335 000 134 000 85 000 1 000 437 000 

2020 / 21 360 000 657 237 000 135 000 102 000 1 000 437 000 

2021 / 22 360 000 661 238 000 135 000 102 000 1 000 438 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; * Camara Algodonera Argentina & Ministerio de Agricultura 
 
ARGENTINA 
THE ARGENTINE REPUBLIC (officially) 

ISO Code:  AR/ARG/032 
Territory:   2 780 400 km

2
 (1 073 519 sq. miles) 

Population:  43 646 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Buenos Aires 
National Currency: Peso (ISO Code: ARS/032), ARS1=100Centavos 
 Notes:   1, 2, 5, 10, 20, 50, 100 Pesos. 
 Coins:  1 Centavo, 5, 10, 25, 50 Centavos. 1 Peso, 2, 5 Pesos. 
Language:  Spanish is the official language. English is widely spoken with some French and German. 
Electricity:  220V 50c AC. Lamp fittings are of the screw-type. Plug fittings in older buildings are of the round 2-pin type, 
but some new buildings use the flat 3-pin type. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Maundy Thursday and Good Friday, April 02 – 
Malvinas Day, May 01 – Labor Day, May 25 – National Day (Anniversary Of The 1810 Revolution), variable (June) – National Flag Day, 
July 09 – Independence Day, variable (August) – Death Of General Jose De San Martin, variable (October) – Day Of The Americas 
(Columbus Day), December 08 – Feast Of The Immaculate Conception, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.argentina.gob.ar, www.info.gov.ar 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASOCIACIÓN PARA LA PROMOCIÓN DE LA PRODUCCIÓN 
ALGODONERA (APPA) 
Calle 16 № 469, 
S3561AWI Avellaneda, Provincia De Santa Fe, ARGENTINA 
Tel.: +54-3482-482424 
Fax: +54-3482- 
http://www.appasantafe.org.ar 
E-mail: administracion@appasantafe.org.ar, contacto@appasantafe.org.ar, 

appasantafe@gmail.com 

 
CAMARA ALGODONERA ARGENTINA 
Calle Lavalle No. 381, 8 Piso, Oficina 30, 
C1047AAG Buenos Aires, ARGENTINA 

Tel.: +54-11-43140321, 43142492 
Fax: +54-11-43140321 
http://www.camaraalgodonera.com.ar 
E-mail: camaraalgodoneraarg@infovia.com.ar, calg@fibertel.com.ar 

 
INSTITUTO NACIONAL DE TECNOLOGIA AGROPECUARIA 
Avenida Rivadavia 1439, 
C1033AAE Buenos Aires, ARGENTINA 
Tel.: +54-11-43384600 
Toll Free: +54-800-2224682 
Fax: +54-11- 
http://www.inta.gob.ar 
E-mail: apellido.nombre@inta.gob.ar 

 



MINISTERIO DE AGRICULTURA, GANADERIA Y PESCA 
Avenida Paseo Colόn 922, 
1063 Buenos Aires, ARGENTINA 
Tel.: +54-11-43492891, 43492892 
Fax: +54-11-43492888 
http://www.minagri.gob.ar 
E-mail: ssagri@minagri.gob.ar 

 
MONSANTO ARGENTINA SAIC 
Maipú 1210, Piso 10, 
C1006ACT Buenos Aires, ARGENTINA 
Tel.: +54-11-43162429 
Toll Free: +54-810-6667268 
Fax: +54-11-43162447 
http://www.monsanto.com 
E-mail: cotton@monsanto.com 
 
NAVYTRANS SA 
Calle 25 De Mayo 293, Piso 5, Oficina A, 
C1002ABE Buenos Aires, ARGENTINA 
Tel.: +54-11-43431279, 43431318, 47853873 
Fax: +54-11-43429055 
http://www.navytrans.com.ar 
E-mail: info@navytrans.com.ar 
 

SGS ARGENTINA SA 
Alsina 1382, 
1088 Buenos Aires, ARGENTINA 
Tel.: +54-11-41242000 
Fax: +54-11-41242002 
http://www.ar.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: general.sgs.argentina@sgs.com 

 
SYNGENTA AGRO SA 
Avenida Del Libertador 1855, 2, Vicente Lopez (1638), 
Buenos Aires, ARGENTINA 
Tel.: +54-11-48376500, 48376700 
Toll Free: +54-800-4444804 
Fax: +54-11- 
http://www.syngenta.com.ar 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
c/o NAVYTRANS SA 
Calle 25 De Mayo 293, Piso 5, Oficina A, 
C1002ABE Buenos Aires, ARGENTINA 
Tel.: +54-11-43424598, 43424671, 43430853, 43431270, 43431318 
Fax: +54-11-43439055, 43439139 
http://www.navytrans.com.ar, www.wiscontrol.com 
E-mail: ruben@navytrans.com.ar 

 
 
БРАЗИЛИЯ 

 
Возделывание Хлопчатника в Бразилии имеет важную социально-экономическую значимость, поскольку обеспечивает 
рабочими местами свыше 640 000 человек. Серьёзные преобразования в этой отрасли в течение 1970-х и 1980-х привели к 
тому, что всё больше и больше Бразильских фермеров стали заниматься возделыванием Хлопчатника там, где этому 
способствовали климатические и экономические возможности. Например, возделыванием Хлопчатника с середины 1990-х 
стали заниматься фермеры в Штатах Сан Паулу (Estado Do São Paulo) и Парана (Estado Do Paraná). Большую часть всего 
Бразильского хлопка производят мелкие фермеры, использующие старые и малоэффективные технологии производства. В 
общефедеральном региональном плане возделыванием Хлопчатника занимаются фермеры центральных штатов и на Западе 
Бразилии в Штате Байя (Estado Do Bahia). 
 
В Штате Байя 97% сухих земель и климатические условия лучше всего подходят для возделывания Хлопчатника. В этой связи 
местные фермеры в основе своей являются хлопкоробами. 
 
В Штате Мату Гросу постоянно увеличиваются посевные площади под Хлопчатник, и как результат, в нём производится почти 
50% всего Бразильского хлопка. Причём такая ситуация была не всегда, например, в сезон 1996/97 в этом штате 
производилось лишь 7% Бразильского хлопка. А начиная с сезона 2001/02 и за последующее два сезона, этот штат нарастил 
свой экспортный потенциал до 80% от всего экспортируемого хлопкового волокна страны. Темпы роста хлопководства в 
Штате Мату Гроссу просто впечатляющие. 
 
В 2003 Национальная Ассоциация Экспортёров Хлопка (Associação Nacional Dos Exportadores De Algodão) и Биржа Товаров и 
Фьючерсов (Bolsa De Mercadorias & Futuros) объединили свои ресурсы и заявили о принятии программы контроля качества 
для дальнейшего продвижения Бразильского хлопкового волокна на экспорт под маркой Премиальное Качество Бразильского 
Хлопка (Brazil Cotton Premium Quality). Осуществление этой программы предполагало определение качества хлопкового 
волокна (цвет, сорт, засорённость, наличие или отсутствие фрагментов коробочки и стеблей, штапельную длину, крепость, 
однородность волокна и показатели майкронэйр), отбор необходимого и гарантию самой поставки Бразильского хлопкового 
волокна на экспорт. В комбинации с машинным сбором хлопка-сырца, а также минимальными параметрами засорённости и 
великолепными характеристиками качества, эта программа позволяет превратить Бразильский хлопок в один из наилучших 
для его последующей переработки как в системе кольцевого, так и пневмомеханического прядения. Ассоциация взяла на себя 
обязанности выбирать достойных и надёжных поставщиков хлопка, заинтересованных в участии в этой программе и 
согласных придерживаться устанавливаемых правил, и регистрировать их в качестве квалифицированных экспортёров. 
Ассоциация оставила за собой право дисквалификации любого экспортёра, который своими действиями или бездействиями 
причинит вред этой программе или нарушит установленные правила. Биржа с привлечением своих классёров и лабораторий, 
оснащённых Высокопроизводительными Инструментами (ВПИ; High Volume Instrument (HVI), стала выступать в качестве 
независимого классёра Бразильского хлопкового волокна, предлагаемого на экспорт. Этот статус биржа получила от 
Бразильского правительства на эксклюзивной основе. Зарегистрированные экспортёры должны отправлять образцы хлопка в 
биржу, специалисты которой сначала классифицируют их визуально (сравнивая с эталонами), а затем подвергают 
испытаниям на ВПИ для определения качественных характеристик, таких как сорт по цвету (color grade), крепость (strength), 
длина (length), майкронэйр (micronaire), однородность (uniformity), удлинение (elongation) и Индекс Коротких Волокон (Short 
Fiber Index). Xxxxx. Осуществление принятой программы привело к тому, что Бразилия в 2003 адаптировала у себя 
Универсальные Хлопковые Стандарты, которые к этому времени были признаны большинством стран мира, вовлечёнными в 
производство или переработку хлопкового волокна, для классификации поступающего волокна и оценки его качества. Всё это 
было сделано с целью обеспечения растущего производства и увеличивающихся объёмов экспорта Бразильского хлопка 
стандартами качества, основанными на требованиях многочисленных международных потребителей хлопкового волокна. В то 
время как местные прядильные фабрики потребляют, в основном, волокно качества Strict Low Middling (SLM) и ниже, 
программа качества Национальной Ассоциации Экспортёров Хлопка заостряет внимание международных покупателей на 
волокне премиального качества Strict Middling (SM) и Middling. В соответствии с утверждённой программой хлопковое волокно 



белого цвета качества Strict Middling стало указываться как ANEA21 или качества 21–2 (Strict Middling, white color and 2 leaf), 
хлопковое волокно белого цвета качества Middling – ANEA31 или качества 31–3 (Middling, white color and 3 leaf). 
Соответствующие изменения коснулись и всех остальных сортов по засорённости и цвету хлопкового волокна. В том же 2003 
году Ассоциация Хлопкоробов Мату Гроссу впервые в Бразилии предложила использовать ярлыки со штрих-кодами (bar coded 
tags) для более качественной идентификации каждой кипы хлопкового волокна. А в 2004 Ассоциация Бразильских 
Хлопкоробов (Brazilian Cotton Growers Association) распространила эту практику на территории всей страны. В результате 
каждая кипа Бразильского хлопкового волокна стала получать свой собственный уникальный номер для идентификации 
производителя, партии и прочих характеристик. 
 
При экспорте хлопка производители и торговцы сталкиваются с серьёзными проблемами. Даже в начале нового тысячелетия 
в Бразилии отсутствовала отлаженная система логистики. Бразильский хлопок отправляется на экспорт контейнерами 
главным образом через Атлантические порты Паранагуа (Paranagua), Ресифи (Recife) и Сантус (Santos), Форталеза 
(Fortaleza), хотя какие-то объёмы проходят также через ‘сухие’ порты в Куритибе (Curitiba) и Уберландии (Uberlandia). Кроме 
того, разрабатываются маршруты движения через Виторию (Vitoria), Рио Де Жанейро (Rio De Janeiro) и, в будущем, Салвадор 
(Salvador). Зачастую хлопок загружается в контейнеры с внешними повреждениями кип и волокна. Такие повреждения 
случаются в связи с тем, что хлопок перевозится в порты грузовиками по практически неприспособленным к перевозкам 
дорогам. Как правило, хлопкоочистительные заводы расположены далеко от портов, и с учётом отсутствия нормальных дорог 
транспортировка хлопка в порт занимает 3–4 дня вместо нескольких часов. Кроме того, в портах практически отсутствуют 
специализированные хлопковые таможенные склады и терминалы для хранения и последующей отгрузки хлопка на экспорт. 
Но и это ещё не всё, порты постоянно испытывают нехватку контейнеров. В связи с таким положением дел Ассациация 
Бразильских Производителей Хлопка разработала для своих членов пособие по экспорту хлопка, включающее советы по 
формированию лотов на складах, эффективной обработке груза и тому подобное. Это было сделано с тем, чтобы 
предотвратить перегруженность в портах и притормозить отгрузку на экспорт до той поры, пока не поступит соответствующая 
отгрузочная инструкция. Кроме того, ассоциация направила петицию в Правительство Бразилии с целью уменьшения 
бюрократических барьеров и попытки минимизации последствий стачек и иных действий, вызываемых в портах трудовыми 
спорами. Самим торговцам предписано направлять чёткие и своевременные инструкции и организовывать своевременное 
резервирование отгрузок. 
 
Бразилия является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 30 Июля 1948. 
 

 

Развитие Ситуации В Бразилии По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1913 / 14   
95 254 

420 000 кип 
    

1914 / 15   
99 790 

440 000 кип 
    

1915 / 16   
56 699 

250 000 кип 
    

1916 / 17   
70 080 

309 000 кип 
    

1917 / 18   
90 719 

400 000 кип 
    

        

1924 / 25   173 000     

1925 / 26   122 000     

1926 / 27   107 000  15 000   

1927 / 28   101 000  14 000   

1928 / 29   94 000  14 000   

1929 / 30   124 000  62 000   

1930 / 31   105 000  24 000   

1931 / 32   121 000  8 000   

1932 / 33   105 000  1 000   

1933 / 34   221 000  59 000   

1934 / 35   289 000  162 000   

1935 / 36   383 000 106 000 162 000   

1936 / 37   396 000 112 000 235 000   

1937 / 38   452 000 117 000 250 000   

1938 / 39   433 000 120 000 350 000   

1939 / 40   466 000 124 000 213 000   

1940 / 41   545 000 131 000 290 000   

1941 / 42   401 000 146 000 186 000   

1942 / 43   473 000 171 000 98 000   

1943 / 44   588 000 189 000 116 000   

1944 / 45   354 000 192 000 100 000   

1945 / 46 2 023 000 145 294 000 180 000 318 000  563 000 

1946 / 47 1 862 000 158 294 000 185 000 330 000  336 000 

1947 / 48 1 781 000 154 274 000 183 000 229 000  193 000 

1948 / 49 1 659 000 201 333 000 180 000 208 000  135 000 

1949 / 50 1 821 000 161 294 000 180 000 131 000  115 000 

1950 / 51 2 145 000 173 370 000 183 000 152 000  148 000 

1951 / 52 2 064 000 209 431 000 180 000 76 000  321 000 

1952 / 53 1 821 000 185 337 000 174 000 33 000  446 000 

1953 / 54 1 619 000 195 316 000 196 000 305 000  259 000 

1954 / 55 1 821 000 197 359 000 218 000 226 000  174 000 

1955 / 56 2 023 000 183 370 000 229 000 177 000  137 000 



1956 / 57 1 740 000 163 283 000 224 000 83 000  112 000 

1957 / 58 1 497 000 196 294 000 229 000 47 000  130 000 

1958 / 59 1 619 000 188 305 000 250 000 53 000  131 000 

1959 / 60 1 862 000 199 370 000 258 000 98 000  144 000 

1960 / 61 2 023 000 210 425 000 272 000 152 000  144 000 

1961 / 62 2 226 000 245 544 000 283 000 185 000  218 000 

1962 / 63 2 226 000 220 490 000 283 000 250 000  174 000 

1963 / 64 2 327 000 218 506 000 272 000 224 000  183 000 

1964 / 65 2 327 000 193 450 000 266 000 226 000  141 000 

1965 / 66 2 226 000 244 542 000 260 000 204 000  217 000 

1966 / 67 2 023 000 220 444 000 271 000 221 000  168 000 

1967 / 68 2 266 000 272 617 000 271 000 182 000  331 000 

1968 / 69 2 631 000 274 721 000 288 000 384 000  375 000 

1969 / 70 2 873 000 202 580 000 293 000 421 000  238 000 

1970 / 71 2 428 000 245 594 000 296 000 220 000 4 000 321 000 

1971 / 72 2 631 000 258 680 000 314 000 307 000 1 000 379 000 

1972 / 73 2 428 000 268 651 000 358 000 290 000 0 379 000 

1973 / 74 2 307 000 232 535 000 390 000 144 000  379 000 

1974 / 75 2 216 000 239 529 000 410 000 59 000  438 000 

1975 / 76 1 815 000 215 390 000 448 000 78 000 1 000 304 000 

1976 / 77 2 654 000 207 548 000 459 000 12 000  381 000 

1977 / 78 3 266 000 149 487 000 486 000 42 000  340 000 

1978 / 79 3 112 000 183 571 000 535 000 31 000  346 000 

1979 / 80 2 877 000 201 577 000 564 000  1 000 360 000 

1980 / 81 2 998 000 208 623 000 566 000 21 000 2 000 391 000 

1981 / 82 2 779 000 230 640 000 573 000 17 000 1 000 443 000 

1982 / 83 3 030 000 214 648 000 567 000 222 000 1 000 303 000 

1983 / 84 3 107 000 240 745 000 556 000 10 000 6 000 488 000 

1984 / 85 3 707 000 260 965 000 599 000 77 000 7 000 782 000 

1985 / 86 3 325 000 239 793 000 692 000 78 000 54 000 779 000 

1986 / 87 2 161 000 293 633 000 759 000 66 000 53 000 640 000 

1987 / 88 2 577 000 335 864 000 811 000 130 000 43 000 606 000 

1988 / 89 2 229 000 318 709 000 822 000 101 000 101 000 431 000 

1989 / 90 1 964 000 339 666 000 764 000 144 000 113 000 271 000 

1990 / 91 1 939 000 370 717 000 723 000 167 000 108 000 231 000 

1991 / 92 1 971 000 338 667 000 732 000 31 000 143 000 295 000 

1992 / 93 1 277 000 329 420 000 793 000 24 000 396 000 241 000 

1993 / 94 1 238 000 391 484 000 834 000 1 000 407 000 318 000 

1994 / 95 1 229 000 437 537 000 818 000 33 000 351 000 362 000 

1995 / 96 953 000 430 410 000 818 000 22 000 384 000 241 000 

1996 / 97 658 000 465 306 000 812 000 0 519 000 260 000 

1997 / 98 877 000 470 412 000 789 000 1 000 410 000 277 000 

1998 / 99 694 000 750 521 000 797 000 6 000 296 000 417 000 

1999 / 00 824 000 850 700 000 852 000 2 000 340 000 630 000 

2000 / 01 868 000 1 081 939 000 873 000 68 000 131 000 755 000 

2001 / 02 748 000 1 025 766 000 836 000 147 000 53 000 589 000 

2002 / 03 735 000 1 153 848 000 813 000 107 000 123 000 766 000 

2003 / 04 1 100 000 1 190 1 309 000 869 000 210 000 113 000 1 120 000 

2004 / 05 1 179 000 1 101 1 299 000 935 000 339 000 46 000 1 191 000 

2005 / 06 856 000 1 212 1 038 000 973 000 429 000 67 000 904 000 

2006 / 07 1 097 000 1 389 1 524 000 987 000 283 000 112 000 1 252 000 

2007 / 08 1 077 000 1 487 1 602 000 993 000 486 000 36 000 1 411 000 

2008 / 09 843 000 1 439 1 214 000 1 000 000 596 000 11 000 1 050 000 

2009 / 10 836 000 1 429 1 194 000 1 024 000 433 000 33 000 680 000 

2010 / 11 1 400 000 1 400 1 960 000 958 000 435 000 153 000 1 400 000 

2011 / 12 1 393 000 1 359 1 893 000 897 000 1 043 000 6 000 1 360 000 

2012 / 13 894 000 1 465 1 310 000 910 000 938 000 14 000 836 000 

2013 / 14 1 122 000 1 546 1 734 000 862 000 485 000 32 000 1 255 000 

2014 / 15 976 000 1 601 1 563 000 797 000 851 000 5 000 1 174 000 

2015 / 16 955 000 1 350 1 289 000 660 000 939 000 20 000 884 000 

2016 / 17 939 000 1 629 1 530 000 685 000 607 000 41 000 1 163 000 

2017 / 18 1 175 000 1 707 2 006 000 680 000 909 000 18 000 1 598 000 

2018 / 19 1 618 000 1 717 2 779 000 730 000 1 310 000 4 000 2 340 000 

2019 / 20 1 666 000 1 802 3 002 000 610 000 1 946 000 1 000 2 787 000 

2020 / 21 1 413 000 1 765 2 442 000 610 000 2 002 000 1 000 2 670 000 

2021 / 22 1 307 000 1 765 2 307 000 622 000 2 185 000 1 000 2 170 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee; для сезонов 1913/14–1917/18 – US Department of Agriculture с указанием в среднестатистических кипах в то 
время нетто весом 500 фунтов (bales of 500 pounds net) (или 226.799 килограммов). 
 
BRAZIL 
THE FEDERATIVE REPUBLIC OF BRAZIL (officially) 

ISO Code:  BR/BRA/076 
Territory:   8 511 996 km

2
 (3 286 500 sq. miles) 

Population:  208 846 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Brasilia 
National Currency: Real (ISO Code: BRL/986), BRL1=100Centavos 
 Notes:   1 Reàl, 2, 5, 10, 20, 50, 100 Reàis. 
 Coins:  1 Centavo, 5, 10, 25, 50 Centavos. 1 Reàl. 



Language:  Portuguese is the official language, with different regional accents characterizing each state. English, 
French, German, Italian and Spanish are also spoken, particularly in tourist areas. Four linguistic roots survive in the indigenous areas:- 
Aruak, Ge, Karib and Tupi-Guarani. 
Electricity:  110/220V 60c AC (Rio De Janeiro and Sao Paulo), 127V 60c AC (Bahia (Salvador), Curitiba and Manaus), 
220V 60c AC (Brasilia and Recife). 2-pin plugs are in use. Most hotels provide 110V and 220V outlets, transformers and adaptors. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (February/March) – Carnival, variable (March/April) – Good Friday, 
April 21 – Tiradentes Day, May 01 – Labor Day, variable (May/June) – Corpus Christi, September 07 – Independence Day (1822), 
October 12 – Our Lady Of Aparecida, Patron Saint Of Brazil Day, November 02 – All Souls’ Day, November 15 – Proclamation Of The 
Republic Day, December 25 – Christmas Day. The following holidays are only celebrated in certain regional areas: January 20 – 
Founding Of Rio De Janeiro (Rio only), January 25 – Founding Of Sao Paulo (Sao Paulo only). 
Web-site:  http://www.brasil.gov.br 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

ASSOCIAÇÃO BAHIA DOS PRODUTORES DE ALGODÃO 
(ABAPA – Bahia Cotton Growers Association) 
Avenida Ahylon Macedo 11, Barreirinhas, 
CEP 47806-180 Barreiras BA, BRAZIL 
Tel.: +55-77-36138009 
Fax: +55-77-36138041 
http://www.abapaba.org.br 
E-mail: abapa@abapaba.org.br 

 
ASSOCIAÇÃO BRASILEIRA DA INDÚSTRIA TEXTIL E DE 
CONFECÇÃO (ABIT – Brazilian Textile and Apparel Industry 
Association) 
Rua Marquês De Itu 968, Vila Buarque, 
CEP 01.223-000 São Paulo, BRAZIL 
Tel.: +55-11-38236100 
Fax: +55-11-38236122, 38238209 
http://www.abit.org.br 
E-mail: abit@abit.org.br, presidencia@abit.org.br 

 
ASSOCIAÇÃO BRASILEIRA DOS PRODUTORES DE 
ALGODÃO (ABRAPA – Brazilian Cotton Growers Association) 
SBN Quadra 01, Bloco F, Sala 401, 4° Andar, Edificio Palacio Da Agricultura, 
CEP 70.040-908 Brasilia DF, BRAZIL 
Tel.: +55-61-34252762 
Fax: +55-61-34252762 
http://www.abrapa.com.br 
E-mail: abrapa@abrapa.com.br 

 
ASSOCIAÇÃO DOS COTONICULTORES PARANAENSES 
(ACOPAR – Parana Cotton Growers Association) 
BR 369, Km 139, Parque Industrial Castelo Branco, 
Caixa Postal 78 
CEP 86200-000 Ibiporã PR, BRAZIL 
Tel.: +55-43-32584500 
Fax: +55-43-32584500 
http:// 
E-mail: coceal@coceal.com.br 
 
ASSOCIAÇÃO GOIANA DOS PRODUTORES DE ALGODÃO 
(AGOPA – Goias Cotton Growers Association) 
Casa do Algodão, Rua 147, nº 442 Setor Marista, 
CEP 74170-000 Goiânia GO, BRAZIL 
Tel.: +55-62-32781319 
Fax: +55-62-32818941 
http://www.agopa.com.br 
E-mail: agopa@agopa.com.br 

 
ASSOCIAÇÃO MARANHENSE DOS PRODUTORES DE 
ALGODÃO (AMAPA) 
Rua Bernardo Pires 128, 5º Andar, 
CEP 90620-010 Porto Alegre RS, BRAZIL 
Tel.: +55-51-32307781 
 +55-99-35417562 
Fax: +55-51-32307750 
http://www.amapa-ma.com.bt 
E-mail: amapa@amapa-ma.com.br 
 

ASSOCIAÇÃO MATO-GROSSENSE DOS PRODUTORES DE 
ALGODÃO (AMPA – Mato Grosso Cotton Growers 
Association) 
Rua B s/n, Esquina Com Rua 2, Edificio Famato, Centro Politico Administrativo, 
CEP 78049-065 Cuiabá MT, BRAZIL 
Tel.: +55-65-39251800 
Fax: +55-65-39251800, 39251807 
http://www.ampa.com.br 
E-mail: ampa@ampa.com.br 

 
ASSOCIAÇÃO MINEIRA DOS PRODUTORES DE ALGODÃO 
(AMIPA – Minas Gerais Cotton Growers Association) 
Rua Major Gote 585, Sala 501, 5º Andar, 
CEP 38702-054 Patos de Minas MG, BRAZIL 
Tel.: +55-34-38215828 
Fax: +55-34-38700107 
http://www.amipa.com.br 
E-mail: amipa@amipa.com.br 
 
ASSOCIAÇÃO NACIONAL DOS EXPORTADORES DE 
ALGODÃO (ANEA – National Association of Cotton Exporters) 
Avenida Grigadeiro Faria Lima 1656, 8 Andar, Conj 81, Jardim Paulistano, 
CEP 01.451-001 São Paulo SP, BRAZIL 
Tel.: +55-11-30316194, 30326933, 30979058, 38127803, 38129148 
Fax: +55-11-38127327, 38145449 
http://www.aneacotton.com.br 
E-mail: aneacotton@uol.com.br 

 
ASSOCIAÇÃO PAULISTA DOS PRODUTORES DE ALGODÃO 
(APPA – Sao Paulo Cotton Growers Association) 
Avenida Dr Soares de Oliveira 344, Cond. e Edificio Abdala Jorge, Sala 301, 3 
Andar, 
CEP 14500-000 Ituverava SP, BRAZIL 
Tel.: +55-16-38390990, 38392366 
Fax: +55-16-38392188 
http://www.appasp.com.br 
E-mail: appasp@appasp.com.br 
 
ASSOCIAÇÃO PIAUIENSE DOS PRODUTORES DE ALGODÃO 
(APIPA) 
Avenida Benedita Silveira 156, Centro, 
CEP 47800-160 Barreiras BA, BRAZIL 
Tel.: +55-77-36118021 
Fax: +55-77-36118021 
http://www.apipa.com.br 
E-mail: fabiopjunior@hotmail.com, gregory.progresso@uol.com.br 
 
ASSOCIAÇÃO SUL–MATO–GROSSENSE DOS PRODUTORES 
DE ALGODÃO (AMPASUL – Mato Grosso Cotton Growers 
Association) 
Rod MS 306, s/n Km 101, 
CEP 79.560-000 Chapadão do Sul MS, BRAZIL 
Tel.: +55-67-35623498 
Fax: +55-67-35623498 
http://www.ampasul.com.br 
E-mail: ampasul@ampasul.com.br 
 



BOLSA DE MERCADORIAS & FUTUROS 
Praça Antonio Prado 48, 
CEP 01.010-901 São Paulo SP, BRAZIL 
Tel.: +55-11-31192000 
Fax: +55-11-32427565 
http://www.bmf.com.br 
E-mail: bmf@bmf.com.br 

 
CARGO CONTROL DO BRASIL LTDA 
c/o SLI TERMINAL DE CARGA LTDA 
Br 277, Km 2.5 Imbocui, 
Caixa Postal 190, 
CEP 83.203-970 Paranaguá PR, BRAZIL 
Tel.: +55-41-37212233, 99781694 
Fax: +55-41-4244091 
http://www.carcon.com 
E-mail: armazem@carconbr.com.br, eniolepper@terra.com.br 

 
COLUMBIA 
Avenida Brig. Faria Lima 1685, 5° Andar, Cj 51 Sls A/I, 
São Paulo SP, BRAZIL 
Tel.: +55-11-33059603, 33059999, 38192003 
Fax: +55-11- 
http://www.columbia.com.br 
E-mail: agricola@columbia.com.br 

 
COORDENACRO DE DEFESA SANITARIA VEGETAL 
Divisio de Profilaxia Combate das Pragas e Doenias dos Vegetais 
Ministerio de Agricultura 
Esplanada Dos Ministrerios, Bloco D, 3° Andar, Sala 303 & 337, 
CEP 70.043-900 Brasilia DF, BRAZIL 
Tel.: +55-61-32182675, 32183700 
Fax: +55-61-32182700, 32183874 
http://www.agricultura.gov.br 
E-mail: dsv@agricultura.gov.br 
 
INSTITUTO BRASILEIRO DO ALGODÃO (IBA) 
SHN Quadra 2, Bloco F, Salas 1421 a 1426, Edificio Executive Office Tower, 
CEP 70.702-000 Brasilia DF, BRAZIL 
Tel.: +55-61-30228300 
Fax: +55-61- 
http://www.iba-br.com 
E-mail: gustavo.prado@iba-br.com, ana.conceicao@iba-br.com 
 
INSTITUTO MATO–GROSSENSE DO ALGODÃO (IMAMT) 
Avenida Rubens de Mendonça 157, Sala 100, Edificio Mestre Ignácio. Baú, 
CEP 78008-000 Cuiabá MT, BRAZIL 
Tel.: +55-65-33216455, 33216482, 64556482 
Fax: +55-65-36241840 
http://www.imamt.com.br 
E-mail: imamt@imamt.com.br 
 
MINISTÉRIO DA AGRICULTURA, PECUÁRIA E 
ABASTECIMENTO (MAPA) 
Esplanada Dos Ministérios, Bloco D, Edificio Sede, 8° Andar, GAB, 
CEP 70.043-900 Brasilia DF, BRAZIL 
Tel.: +55-61-32182510, 32182772, 32182828 
Fax: +55-61-32254200, 32254738 
http://www.agricultura.gov.br 
E-mail: gm@agricultura.gov.br, sri@agricultura.gov.br, 

cgac@agricultura.gov.br 

 
MONSANTO DO BRASIL 
Avenida Das Nações Unidas, 12.901 – 7 e 8 Andares, Alto De Pinheiros, 
São Paulo SP, 04578-910 BRAZIL 
Tel.: +55-11-33838000 
Fax: +55-11-33838063 
http://www.monsanto.com.br 
E-mail: cotton@monsanto.com 
 
PORTO DE FORTALEZA 

Marfisa Maria De Aguiar Ferreira Ximenes, Praça Amigos Da Marinha s/n, 
Mucuripe, 
60.182-640 Fortaleza CE, BRAZIL 
Tel.: +55-85-2665300 
Fax: +55-85-2665211 
http://www.docasdoceara.com.br 
E-mail: docasdoceara@docasdoceara.com.br 
 
PORTO DE RECIFE 
Praça Comunidade Luso Brasileira No. 70, Bairro Do Recife, 
50.030-280 Recife PE, BRAZIL 
Tel.: +55-81-34191900 
Fax: +55-81-32242848 
http://www.portodorecife.pe.gov.br 
E-mail: portodorecife@fisepe.pe.gov.br 
 
PORTO DE SANTOS 
Avenida Conselheiro Rodrigues Alves s/n, Macuco, 
11.015-900 Santos SP, BRAZIL 
Tel.: +55-13-32026565, 32336565, 32347000 
Fax: +55-13-32223068, 32333080 
http://www.portodesantos.com 
E-mail:  
 
PORTOS DO PARANÁ 
— Rua Antonio Pereira 161, 
83.221-060 Paranaguá PR, BRAZIL 
Tel.: +55-41-14201100, 34201100 
Fax: +55-41-14225324 
http://www.portosdoparana.pr.gov.br 
E-mail: portos@pr.gov.br 
— Avenida Conde Matarazo 2500, 
83.370-000 Antonina PR, BRAZIL 
Tel.: +55-41-39781306 
Fax: +55-41- 
http://www.portosdoparana.pr.gov.br 
E-mail:  
 
SGS DO BRASIL LTDA 
HEADQUARTERS 
Avenida Das Nações Unidas, 11.633 – Cj. 41 A, Brooklin, 
04.578-000 São Paulo SP, BRAZIL 
Tel.: +55-11-55048800 
Fax: +55-11-55048900, 55048904 
http://www.br.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.brasil@sgs.com 
— 539 Rua Floriano Peixoto, 
78.700-000 Rondonopolis MT, BRAZIL 
Tel.: +55-66-4236636 
Fax: +55-66-4236626 
http://www.br.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: simone.guimaraes@sgs.com 

 
SYNGENTA PROTEÇÃO DE CULTIVOS LTDA 
Avenida Das Nações Unidas 18001, 20° Andar, Santo Amaro, 
04.795-900 São Paulo SP, BRAZIL 
Tel.: +55-11-56432322 
Fax: +55-11-56436700 
http://www.syngenta.com.br 
E-mail:  

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES DO BRASIL LTDA (WIS) 
— Avenida Miguel Sutil, 6.741 – Salões A e B, Duque De Caxias, 
78.048-800 Cuiabá MT, BRAZIL 
Tel.: +55-65-36215046 
Fax: +55-65-36215703 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis-cuiaba@wakefield.com.br, 

brz-management@wakefieldinspection.com 
— 1580 Rua Manoel Pereira, Bockmann, 
83.206-200 Paranagua PR, BRAZIL 
Tel.: +55-41-4234368, 4251494, 4252801 
Fax: +55-41-4251494 



http://www.wiscontrol.com 
E-mail: wis.paranagua@wakefield.com.br, 

bsl-operations@wakefieldinspection.com 
— Rua Professor Jose Olivar 153, Estuario, 
11.020-450 Santos SP, BRAZIL 

Tel.: +55-13-32735643 
Fax: +55-13- 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail: bsl-management@wakefieldinspection.com 

 
 
ПАРАГВАЙ 

 
Парагвай является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах 
и Торговле (ГСТТ) – с 06 Января 1994. 
 

 

Развитие Ситуации В Парагвае По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   3 000     

1926 / 27   2 000  2 000   

1927 / 28   2 000  2 000   

1928 / 29   3 000  2 000   

1929 / 30   4 000  3 000   

1930 / 31   4 000  3 000   

1931 / 32   3 000  3 000   

1932 / 33   3 000  3 000   

1933 / 34   3 000  3 000   

1934 / 35   3 000  8 000   

1935 / 36   3 000  8 000   

1936 / 37   4 000  9 000   

1937 / 38   4 000  11 000   

1938 / 39   5 000  9 000   

1939 / 40   6 000  6 000   

1940 / 41   6 000 0 4 000   

1941 / 42   6 000 1 000 5 000   

1942 / 43   10 000 1 000 6 000   

1943 / 44   14 000 1 000 6 000   

1944 / 45   8 000 1 000 15 000   

1945 / 46 50 000 200 10 000 1 000 15 000   

1946 / 47 51 000 226 12 000 2 000 8 000   

1947 / 48 30 000 218 7 000 2 000 6 000   

1948 / 49 53 000 205 11 000 1 000 8 000   

1949 / 50 65 000 217 14 000 1 000 11 000   

1950 / 51 56 000 194 11 000 3 000 10 000   

1951 / 52 74 000 215 16 000 3 000 11 000   

1952 / 53 53 000 232 12 000 3 000 11 000   

1953 / 54 60 000 225 13 000 3 000 12 000   

1954 / 55 50 000 239 12 000 3 000 9 000   

1955 / 56 49 000 247 12 000 3 000 11 000   

1956 / 57 50 000 217 11 000 3 000 8 000   

1957 / 58 58 000 188 11 000 3 000 8 000   

1958 / 59 66 000 132 9 000 3 000 7 000   

1959 / 60 40 000 108 4 000 3 000 1 000   

1960 / 61 60 000 145 9 000 3 000 4 000  3 000 

1961 / 62 51 000 215 11 000 3 000 6 000  4 000 

1962 / 63 65 000 202 13 000 3 000 7 000  7 000 

1963 / 64 49 000 269 13 000 3 000 10 000  7 000 

1964 / 65 57 000 250 14 000 3 000 10 000  7 000 

1965 / 66 63 000 156 10 000 4 000 8 000  4 000 

1966 / 67 45 000 196 9 000 4 000 5 000  4 000 

1967 / 68 40 000 215 9 000 4 000 5 000  4 000 

1968 / 69 61 000 215 13 000 4 000 6 000  8 000 

1969 / 70 47 000 281 13 000 4 000 12 000  5 000 

1970 / 71 47 000 140 7 000 4 000 6 000  2 000 

1971 / 72 57 000 231 13 000 4 000 4 000  8 000 

1972 / 73 81 000 282 23 000 4 000 16 000  11 000 

1973 / 74 93 000 257 24 000 5 000 16 000  14 000 

1974 / 75 101 000 321 32 000 5 000 18 000  24 000 

1975 / 76 106 000 357 38 000 5 000 33 000  24 000 

1976 / 77 221 000 329 73 000 5 000 42 000  49 000 

1977 / 78 310 000 291 90 000 5 000 63 000  71 000 

1978 / 79 360 000 196 70 000 7 000 85 000  49 000 

1979 / 80 230 000 330 76 000 8 000 65 000  52 000 

1980 / 81 352 000 297 105 000 8 000 75 000  71 000 

1981 / 82 303 000 297 90 000 7 000 98 000  56 000 

1982 / 83 298 000 265 79 000 7 000 79 000  50 000 

1983 / 84 306 000 311 95 000 6 000 80 000  59 000 

1984 / 85 408 000 388 158 000 8 000 120 000  90 000 

1985 / 86 350 000 306 107 000 10 000 109 000  78 000 

1986 / 87 312 000 272 85 000 10 000 74 000  79 000 



1987 / 88 403 000 482 194 000 10 000 160 000  103 000 

1988 / 89 439 000 495 218 000 10 000 196 000  114 000 

1989 / 90 530 000 384 203 000 10 000 230 000  78 000 

1990 / 91 560 000 472 264 000 12 000 205 000  125 000 

1991 / 92 492 000 270 133 000 15 000 252 000  70 000 

1992 / 93 235 000 592 140 000 17 000 127 000  70 000 

1993 / 94 381 000 323 123 000 14 000 103 000  85 000 

1994 / 95 332 000 455 151 000 16 000 146 000  70 000 

1995 / 96 320 000 344 110 000 12 000 117 000 5 000 55 000 

1996 / 97 111 000 407 45 000 12 000 79 000 5 000 28 000 

1997 / 98 202 000 364 74 000 8 000 41 000  42 000 

1998 / 99 166 000 379 63 000 8 000 54 000  45 000 

1999 / 00 195 000 431 84 000 9 000 65 000  47 000 

2000 / 01 259 000 400 104 000 10 000 104 000 1 000 35 000 

2001 / 02 131 000 345 45 000 5 000 51 000  24 000 

2002 / 03 177 000 327 58 000 5 000 50 000  27 000 

2003 / 04 270 000 394 107 000 5 000 100 000  28 000 

2004 / 05 215 000 314 68 000 7 000 65 000  24 000 

2005 / 06 245 000 237 58 000 6 000 63 000 1 000 13 000 

2006 / 07 100 000 370 37 000 6 000 39 000 2 000 7 000 

2007 / 08 70 000 300 21 000 6 000 13 000  10 000 

2008 / 09 50 000 340 17 000 5 000 13 000  9 000 

2009 / 10 14 000 384 5 000 6 000 4 000  4 000 

2010 / 11 25 000 444 11 000 7 000 3 000  4 000 

2011 / 12 50 000 576 29 000 8 000 20 000 2 000 8 000 

2012 / 13 45 000 418 19 000 7 000 19 000 1 000 2 000 

2013 / 14 14 000 421 6 000 3 000 5 000 0 1 000 

2014 / 15 13 000 444 6 000 3 000 3 000 1 000 2 000 

2015 / 16 12 000 442 5 000 2 000 4 000 1 000 1 000 

2016 / 17 10 000 450 5 000 3 000 3 000 1 000 1 000 

2017 / 18 10 000 419 4 000 3 000 3 000 2 000 2 000 

2018 / 19 10 000 420 4 000 2 000 3 000 0 1 000 

2019 / 20 10 000 420 4 000 2 000 3 000 0 1 000 

2020 / 21 10 000 420 4 000 2 000 2 000 0 2 000 

2021 / 22 10 000 424 4 000 2 000 2 000 0 2 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
PARAGUAY 
THE REPUBLIC OF PARAGUAY (officially) 

ISO Code:  PY/PRY/600 
Territory:   406 752 km

2
 (157 048 sq. miles) 

Population:  6 684 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Asuncion 
National Currency: Guarani (ISO Code: PYG/600), PYG1=100Centimos 
 Notes:  1000, 5000, 10000, 50000, 100000 Guaranies. 
 Coins:  5, 10, 50, 100, 500 Guaranies. 
Language:  Spanish is the official language. Guarani is spoken by most of the rural population. 
Electricity:  220V 50c AC 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 01 – Cerro Cora Battle, variable (March/April) – Maundy Thursday and 
Good Friday, May 01 – Labor Day, May 15 – Independence Day, June 12 – Peace Of Chaco, August 15 – Founding Of Asuncion, 
September 29 – Battle Of Boqueron, December 08 – Immaculate Conception, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.paraguay.gov.py, www.presidencia.gov.py 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CAMARA ALGODONERA DEL PARAGUAY 
(CADELPA – The Paraguayan Cotton Chamber) 
Avenida Boggiani 4744 E/M Bogarin, 
Asunciόn, PARAGUAY 
Tel.: +595-21-600739, 609272 
Fax: +595-21-663017 
http://www.cadelpa.com.py 
E-mail: cadelpa@conexion.com.py 

 
MINISTERIO DE AGRICULTURA Y GANADERIA 
(MAG – Ministry of Agriculture and Livestock) 
Yegros e/ 25 de Mayo y Cerro Corá No. 437, Edificio San Rafael, 
Asunciόn, PARAGUAY 
Tel.: +595-21-441036, 443791, 450937, 490693 
Fax: +595-21-490693 
http://www.mag.gov.py 
E-mail: prensa@mag.gov.py, pnra@telesurf.com.py 

 
MONSANTO SA 
Edificio Itasa, 5to Piso, 
Asunciόn, PARAGUAY 

Tel.: +595-21-228360, 228361 
Fax: +595-21- 
http://www.monsanto.com 
E-mail:  
 
SERVICIO NACIONAL DE CALIDAD Y SANIDAD VEGETAL Y 
DE SEMILLAS 
Edificio Planeta 1, Piso 15, Humaitá № 145 c/ Ntra. Sra. De la Asunciόn, 
Asunciόn, PARAGUAY 
Tel.: +595-21-441490, 441549, 445769, 451910, 490153 
Fax: +595-21- 
http://www.senave.gov.py 
E-mail: consultas@senave.gov.py 
 
SGS PARAGUAY SA 
Gral Aquino 286, e/ Mcal Estigarribia 497, 
Asunciόn, PARAGUAY 
Tel.: +595-21-222582, 296281, 296282 
Fax: +595-21-296283 
http://www.py.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.paraguay@sgs.com 



 
 
УРУГВАЙ 

 
Уругвай является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 06 Декабря 1953. 
 

 

Развитие Ситуации В Уругвае По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1940 / 41    1 000    

1941 / 42    1 000  1 000  

1942 / 43    1 000  1 000  

1943 / 44    2 000  2 000  

1944 / 45    4 000  3 000  

1945 / 46    5 000  5 000  

1946 / 47    5 000  5 000  

1947 / 48    6 000  5 000  

1948 / 49    4 000  4 000  

1949 / 50    5 000  5 000  

1950 / 51    5 000  7 000  

1951 / 52    5 000  4 000  

1952 / 53    5 000  7 000  

1953 / 54    7 000  10 000  

1954 / 55    9 000  7 000  

1955 / 56    7 000  7 000  

1956 / 57    8 000  8 000  

1957 / 58    9 000  6 000  

1958 / 59    7 000  10 000  

1959 / 60    10 000  9 000  

1960 / 61    8 000  6 000 1 000 

1961 / 62    6 000  6 000 2 000 

1962 / 63    5 000  3 000  

1963 / 64    7 000  8 000 2 000 

1964 / 65 2 000   8 000  8 000 2 000 

1965 / 66 2 000   9 000  8 000 2 000 

1966 / 67 1 000   6 000  6 000 1 000 

1967 / 68 1 000   7 000  7 000 1 000 

1968 / 69 1 000   6 000  6 000 1 000 

1969 / 70 1 000 269  6 000  5 000 1 000 

1970 / 71 1 000   7 000  6 000 1 000 

1971 / 72 0   5 000  5 000 1 000 

1972 / 73 1 000   5 000  5 000 0 

1973 / 74    7 000  7 000 0 

1974 / 75    6 000  6 000 0 

1975 / 76    4 000  4 000 0 

1976 / 77 1 000 268  5 000  5 000 0 

1977 / 78 1 000 268  6 000  6 000 0 

1978 / 79  536  6 000  6 000 1 000 

1979 / 80    6 000  6 000 0 

1980 / 81    7 000  8 000 2 000 

1981 / 82    5 000  5 000 1 000 

1982 / 83    4 000  4 000 1 000 

1983 / 84    5 000 0 6 000 1 000 

1984 / 85    5 000 0 7 000 3 000 

1985 / 86    5 000 0 5 000 2 000 

1986 / 87    7 000 0 9 000 5 000 

1987 / 88    9 000 0 10 000 5 000 

1988 / 89    9 000 1 000 8 000 4 000 

1989 / 90    9 000 0 9 000 4 000 

1990 / 91    9 000 0 8 000 3 000 

1991 / 92 1 000 400 0 9 000 0 8 000 2 000 

1992 / 93 1 000 600 0 6 000  6 000 2 000 

1993 / 94 0 250 0 6 000 0 6 000 3 000 

1994 / 95 0 250 0 6 000  4 000 1 000 

1995 / 96 1 000   4 000  4 000 1 000 

1996 / 97    4 000  4 000 1 000 

1997 / 98 1 000   4 000  4 000 1 000 

1998 / 99 2 000   2 000  2 000 0 

1999 / 00    1 000  1 000 0 

2000 / 01    0  0 0 

2001 / 02    0  0 0 

2002 / 03    0  0 0 

2003 / 04    0  0 0 

2004 / 05    0  0 0 

2005 / 06    0  0 0 

2006 / 07    0  0 0 

2007 / 08    0  0 0 



2008 / 09    0  0 0 

2009 / 10    0  0 0 

2010 / 11    0  0 0 

2011 / 12    0  0 0 

2012 / 13    0  0 0 

2013 / 14    0  0 0 

2014 / 15    0  0 0 

2015 / 16    0   0 

2016 / 17    0   0 

2017 / 18    0  0 0 

2018 / 19    0  0 0 

2019 / 20    10  10 1 

2020 / 21    10  10 0 

2021 / 22    9  9 1 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
URUGUAY 
THE EASTERN REPUBLIC OF URUGUAY (officially) 

ISO Code:  UY/URY/858 
Territory:   177 414 km

2
 (68 500 sq. miles) 

Population:  3 437 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Montevideo 
National Currency: New Peso (ISO Code: UYP/858), UYP1=100Centecimos 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200, 500, 1000, 5000, 10000 Pesos. 
 Coins:  1, 2, 5, 10 Pesos. 
Language:  Spanish is the official language. English is spoken in tourist resorts. 
Electricity:  220V 50c AC. Continental flat 3-pin and round 2-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, January 06 – Epiphany, variable (February) – Carnival Week, variable 
(March/April) – Easter Holiday, April 19 – Landing Of The 33 Patriots, May 01 – Labor Day, May 18 – Battle Of Las Piedras, June 19 – 
Birth Of General Artigas, July 18 – Constitution Day, August 25 – Declaration Of The Day Of Independence (1825), October 12 – 
Discovery Of America, November 02 – All Souls’ Day, December 08 – Blessing Of The Waters, December 25 – Christmas Day. 
Web-site:  http://www.uruguay.gub.uy, www.presidencia.gub.uy 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CÃMARA NACIONAL DE COMERCIO Y SERVICIOS DEL 
URUGUAY 
(National Chamber Of Commerce And Services Of Uruguay) 
Edificio De La Bolsa De Comercio, Rincόn 454, Piso 2, 
Casilla 1000, 
CP 11000 Montevideo, URUGUAY 
Tel.: +598-29161277 
Fax: +598-29161243, 29170721 
http://www.cncs.com.uy 
E-mail: canadeco@adinet.com.uy 

 
MINISTERIO DE GANADERIA, AGRICULTURA Y PESCA 
Constituyente 1476, 
CP 11200, Montevideo, URUGUAY 
Tel.: +598-23059171, 23059180, 24104155-8 
Fax: +598-24126300 
http://www.mgap.gub.uy 
E-mail: secretariaopypa@mgap.gub.uy 

 
SERVICIO DE PROTECCION AGRICOLA 
Ministerio de Granaderia, Agricultura y Pesca 
Avenida Millán 4703, 
CP 11000 Montevideo, URUGUAY 
Tel.: +598-2920424 
Fax: +598-2921318 
http://www.mgap.gub.uy/dgssaa 
E-mail: dgssaa.direccion@mgap.gub.uy 
 
SGS URUGUAY LIMITADA 
HEADQUARTERS 
Avenida Alfredo Arocena 1964, 
CP 11500, Montevideo, URUGUAY 
Tel.: +598-26003600 
Fax: +598-26003600 
http://www.uy.sgs.com, www.sgs.com 
E-mail: sgs.uruguay@sgs.com 

 
 
ЧИЛИ 

 
Чили является членом Всемирной Организации Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и 
Торговле (ГСТТ) – с 16 Марта 1949. 
 

 

Развитие Ситуации В Чили По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1935 / 36    2 000  1 000  

1936 / 37    2 000  2 000  

1937 / 38    3 000  4 000  

1938 / 39    5 000  4 000  

1939 / 40    5 000  5 000  

1940 / 41    4 000  5 000  

1941 / 42    4 000  10 000  

1942 / 43    6 000  8 000  

1943 / 44    8 000  10 000  

1944 / 45    10 000  10 000  

1945 / 46    13 000  11 000 4 000 



1946 / 47    11 000  12 000 5 000 

1947 / 48    11 000  11 000 6 000 

1948 / 49    15 000  16 000 7 000 

1949 / 50    18 000  17 000 6 000 

1950 / 51    14 000  15 000 7 000 

1951 / 52    14 000  13 000 6 000 

1952 / 53    20 000  19 000 5 000 

1953 / 54    20 000  22 000 8 000 

1954 / 55    20 000  21 000 9 000 

1955 / 56    21 000  21 000 9 000 

1956 / 57    20 000  16 000 4 000 

1957 / 58    17 000  17 000 4 000 

1958 / 59    13 000  11 000 2 000 

1959 / 60    18 000  19 000 3 000 

1960 / 61    23 000  25 000 5 000 

1961 / 62    24 000  24 000 5 000 

1962 / 63    25 000  23 000 3 000 

1963 / 64    26 000  26 000 3 000 

1964 / 65    28 000 1 000 32 000 5 000 

1965 / 66    28 000  28 000 5 000 

1966 / 67    28 000  30 000 8 000 

1967 / 68    28 000  25 000 4 000 

1968 / 69    28 000  26 000 3 000 

1969 / 70    29 000  30 000 4 000 

1970 / 71    28 000  29 000 4 000 

1971 / 72    29 000  27 000 3 000 

1972 / 73    24 000  32 000 12 000 

1973 / 74    29 000 1 000 26 000 9 000 

1974 / 75    29 000  31 000 10 000 

1975 / 76    27 000  22 000 5 000 

1976 / 77    23 000  20 000 2 000 

1977 / 78    22 000  24 000 4 000 

1978 / 79    24 000  27 000 8 000 

1979 / 80    16 000  13 000 5 000 

1980 / 81    15 000  13 000 3 000 

1981 / 82    11 000  10 000 2 000 

1982 / 83    11 000  10 000 1 000 

1983 / 84    12 000  15 000 4 000 

1984 / 85    16 000  17 000 5 000 

1985 / 86    22 000  23 000 6 000 

1986 / 87    24 000  22 000 4 000 

1987 / 88    25 000  25 000 4 000 

1988 / 89    26 000  25 000 6 000 

1989 / 90    24 000  26 000 8 000 

1990 / 91    24 000  24 000 8 000 

1991 / 92    27 000  27 000 8 000 

1992 / 93    23 000  23 000 8 000 

1993 / 94    23 000  23 000 8 000 

1994 / 95    25 000  25 000 8 000 

1995 / 96    25 000  25 000 8 000 

1996 / 97    25 000  25 000 8 000 

1997 / 98    25 000  24 000 6 000 

1998 / 99    20 000  15 000 2 000 

1999 / 00    17 000  18 000 3 000 

2000 / 01    16 000  16 000 3 000 

2001 / 02    15 000  15 000 2 000 

2002 / 03    16 000  17 000 3 000 

2003 / 04    13 000  12 000 2 000 

2004 / 05    15 000  17 000 4 000 

2005 / 06    15 000  15 000 4 000 

2006 / 07    13 000  12 000 3 000 

2007 / 08    13 000  13 000 3 000 

2008 / 09    12 000  12 000 3 000 

2009 / 10    9 000  8 000 2 000 

2010 / 11    3 000  2 000 1 000 

2011 / 12    1 000  0 0 

2012 / 13    0 0 0 0 

2013 / 14    0   0 

2014 / 15    0  0 0 

2015 / 16    0  0 0 

2016 / 17    0  0 0 

2017 / 18    0  0 0 

2018 / 19    50  50 0 

2019 / 20    0  0 0 

2020 / 21    50  50 20 

2021 / 22    50  50 0 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
CHILE 
THE REPUBLIC OF CHILE (officially) 



ISO Code:  CL/CHL/152 
Territory:   756 626 km

2
 (292 135 sq. miles) 

Population:  18 046 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Santiago (De Chile) 
National Currency: Peso (ISO Code: CLP/152), CLP1=100Centavos 
 Notes:  500, 1000, 2000, 5000, 10000, 20000 Pesos. 
 Coins:  1 Peso, 5, 10, 50, 100, 500 Pesos. 
Language:  Spanish is the official language. English is widely spoken. 
Electricity:  220V 50c AC. 3-pin plugs and screw-type bulbs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, variable (March/April) – Good Friday, May 01 – Labor Day, May 21 – Navy 
Day, variable (May/June) – Corpus Christi, June 29 – St Peter And St Paul Day, August 15 – Assumption, variable (September) – 
Reconciliation Day, September 06 – Day Of National Unity, September 18 – Independence Day, September 19 – Army Day, October 
12 – Columbus Day (Dia de la Raza), November 01 – All Saints’ Day, December 08 – Immaculate Conception, December 25 – 
Christmas Day. 
Web-site:  http://www.gobiernodechile.cl 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

CÁMARA NACIONAL DE COMERCIO, SERVICIOS Y TURISMO 
DE CHILE (CNC) 
F.G.N Merced 230, 
Santiago, CHILE 
Tel.: +56-2-23654000 
Fax: +56-2-23654001 
http://www.cnc.cl 
E-mail: cnc@cnc.cl 
 
DIRECCION NACIONAL DEL DEPARTAMENTO PROTECCION 
AGRICOLA 
SERVICIO AGRICOLA Y GANADERO 
Avenida Presidente Bulnes 140, Piso 3, 
Santiago, CHILE 
Tel.: +56-2-26968500 
Fax: +56-2-26966480 
http://www.sag.gob.cl 
E-mail:  
 
MINISTERIO DE AGRICULTURA 
Teatinos 40, 
Santiago, CHILE 
Tel.: +56-2-23935000, 23935129 
Fax: +56-2- 
http://www.minagri.gob.cl 
E-mail: barbara.gutierrez@minagri.gob.cl 
 

SERVICIO AGRICOLA Y GANADERO (SAG) 
(Agricultural And Livestock Service) 
Avenida Presidente Bulnes 140, Piso 3, 
Santiago, CHILE 
Tel.: +56-2-23451100, 23451140, 23451201 
 +56-600-8181724 
Fax: +56-2-23451201 
http://www.sag.gob.cl 
E-mail: cipf.puntocontacto@sag.gob.cl, jeanete.franco@sag.gob.cl 
 
SGS CHILE LIMITADA 
HEADQUARTERS 
Puerto Madero 130, Pudahuel, 
Santiago, 9020000 CHILE 
Tel.: +56-2-28989500, 28989501 
Fax: +56-2- 
http://www.sgs.cl, www.sgs.com 
E-mail: clsgschile@sgs.com 

 
WAKEFIELD INSPECTION SERVICES LTD 
Palacio Riesco 4549, Huerchuraba, 
Santiago, CHILE 
Tel.: +56-2-22439292 
Fax: +56-2-22439299 
http://www.wiscontrol.com 
E-mail:  

 
 
ЮЖНО–АФРИКАНСКАЯ РЕСПУБЛИКА 

 
Государство Южно-Африканская Республика (ЮАР) расположено на Юге Африки, занимая площадь в 1 219 909 квадратных 
километров на Южной окраине Южно-Африканского Плоскогорья, приподнятого по краям:- на Востоке – Драконовы Горы с 
отдельными вершинами свыше 3 000 метров и на Юге – Капские Горы, и ограниченного крутыми склонами Большого Уступа. 
Климат на территории страны тропический и субтропический со средними температурами в Январе – 18–27 °С, а в Июле – 7–
10 °С. В год на побережье выпадает до 60 миллиметров (мм) осадков, на плоскогорье – 650–700 мм, а на Восточных склонах 
Драконовых Гор – до 2 000 мм. Главными реками являются Оранжевая и Лимпопо. Восточную территорию страны покрывает 
саванна; южнее 30° Южной широты – субтропические леса и жёстколистные вечнозелёные Кустарники; склоны гор – 
субтропические и муссонные леса; внутренние районы – опустыненная саванна, степи, кустарниковые полупустыни и Пустыня 
Карру. Население страны составляет 54.816 миллиона человек, из которых около 72% Африканцы (племена Зулу, Коса и 
другие), около 9% Метисы и около 16% выходцы из Европы, главным образом Африканеры (Буры) и Британцы. 
Официальными языками являются Африкаанс и Английский. Большая часть верующего Африканского населения 
придерживается местных традиционных верований, а бывшие выходцы из Европы – христианства. Столицей страны является 
Претория, а Парламент располагается в Кейптауне. Главой Южно-Африканской Республики является Президент. Страна 
разделена на 4 провинции:- Капская, Трансвааль, Оранжевая и Натал. До недавних пор в индустриально-аграрной стране 
существовали формы эксплуатации Африканского и другого неевропейского населения. Основные позиции в экономике 
Южно-Африканской Республики до сих пор занимают местные и транснациональные монополистические компании. Страна 
богата полезными ископаемыми, среди которых Золото, Платина, хромиты, марганцевые руды, Сурьма, алмазы, Уран, 
железная руда, Медь, асбест и другие. Развиты чёрная металлургия, машиностроение, химическая, 
нефтеперерабатывающая, цементная, текстильная и пищевая промышленность. Основу сельского хозяйства составляет 
животноводство (Овцы, Козы и крупно-рогатый скот); ведущими сельскохозяйственными культурами являются Кукуруза, 
Пшеница, Сахарный Тростник, хотя возделывают также и Сорго, Арахис, Табак, Цитрусовые, Хлопчатник и другие. 
 
Первоначально на территории современной Южно-Африканской Республики проживали Бушмены и Готтентоты, а также 
Банту. В 1652 Голландская Ост Индская Компания основала колонию, управлявшуюся Голландскими колонистами – Бурами. 
После окончательного захвата Британцами Капской Колонии в 1806, большая часть Буров покинула её, захватив у 



Африканцев и основав при этом на новой сопредельной территории Республику Трансвааль и Оранжевое Свободное 
Государство. После очередной войны Британцев с Бурами, состоявшейся в 1899–1902, все Бурские территории были 
захвачены и также превращены в колонию Великобритании, объединённую в 1910 в доминион Южно-Африканский Союз. 
Британцы установили режим расовой дискриминации и сегрегации всего неевропейского населения этого доминиона. В 1959 
для разобщения Африканского населения по племенному признаку они начали насильственно создавать бантустаны 
(bantustans) (или хоумлэнды (homelands)) – псевдогосударственные образования, являвшиеся внутренними колониями. Так 
были сформированы на территории Южно-Африканского Союза 10 бантустанов:- Бопутатсвана, Венда, Газанкулу, Кантгване, 
Квазулу, Квандебеле, Куакуа, Лебова, Сискей и Транскей. В 1961 под давлением Афро-Азиатских стран, являвшихся членами 
Британского Содружества и выступивших против Южно-Африканского расистского режима, Правительство Южно-
Африканского Союза объявило о выходе из Содружества и создании Южно-Африканской Республики (ЮАР). В 1966 вопреки 
решению Генеральной Ассамблеи Организации Объединённых Наций, ЮАР фактически аннексировала Намибию, 
являвшуюся до этого её подмандатной территорией, и стала совершать агрессивные акции в отношении сопредельных 
Африканских государств. С начала 1980 в ЮАР и по всему миру стали усиливаться массовые выступления против режима 
апартеида (apartheid) – официальной политики расовой дискриминации, предполагавшей раздельное проживание, работу и 
тому подобное. В результате усилившихся выступлений 11 Февраля 1990 тогдашний Президент ЮАР Фредерик Виллем де 
Клерк (Frederik Willem de Klerk; 1936–) был вынужден выпустить на свободу ставшего известным на весь мир 
политзаключённого Нельсона Холилала Манделы (Nelson Rolihlahla Mandela; 1918–2013). Это событие стало концом 
существования режима апартеида в Южно-Африканской Республике. Страна является членом Всемирной Организации 
Торговли (ВОТ) с 01 Января 1995, а Генерального Соглашения о Тарифах и Торговле (ГСТТ) была ещё с 13 Июня 1948. 
 
По данным на лето 2004, Южно-Африканская Республика была несколько сезонов подряд чистым импортёром хлопкового 
волокна. Соседние страны Замбия и Зимбабве поставляли в ЮАР порядка 70% экспортируемого ими хлопкового волокна. 
Причиной увеличения поставок из этих стран послужила отмена с 01 Января 2004 пошлин на товарную продукцию, 
перемещаемую внутри стран, входящих в состав региональной организации Южно-Африканского Сообщества по Развитию 
(ЮАСР) (SOUTHERN AFRICAN DEVELOPMENT COMMUNITY (SADC)). И если до сей поры покупатели хлопка из ЮАР 
ориентировались на Ливерпулский Индекс А при заключении договоров и ввозе хлопкового волокна, то с начала 2004, они 
стали ориентироваться, в основном, на внутренние цены на рынках своих ближайших стран-соседей, занимавшихся 
производством хлопка. Кроме двух указанных ранее стран, хлопковое волокно поступало также из Малави и Мозамбика (обе 
страны – члены ЮАСР). Кроме самого волокна местные текстильщики импортировали также и хлопковую пряжу, причём доля 
Индийской и Зимбабвийской пряжи также составляла приблизительно 70% от общего объёма импорта данной продукции. 
Импортировалась также и ткань из хлопка, в этом сегменте доля Китайской и Пакистанской продукции составляла в среднем 
60%. Несмотря на то, что страна импортировала пряжу и ткани из хлопка, она одновременно являлась и экспортёром 
аналогичной местной продукции. Например, ЮАР импортировала 5 322 тонн в 2004, а экспортировала 909 тонн пряжи. 
Основными покупателями Южно-Африканской пряжи были Германия, Соединённое Королевство и Соединённые Штаты 
Америки. А ткани из хлопка местные текстильщики экспортировали 38% от общего объёма в Италию и Маврикий, и 21% в 
Зимбабве, Индонезию и Соединённое Королевство. 
 

 

Развитие Ситуации В Южно-Африканской Республике По Сезонам 
 

Сезон Посевная 
Площадь, 
в гектарах 

Продуктивность, 
в килограммах 

волокна с гектара 

Производство, 
в тоннах 

Потребление, 
в тоннах 

Экспорт, 
в тоннах 

Импорт, 
в тоннах 

Запасы в Конце 
Сезона, 
в тоннах 

1924 / 25   3 000     

1925 / 26   4 000     

1926 / 27   2 000  4 000   

1927 / 28   2 000  2 000   

1928 / 29   2 000  2 000   

1929 / 30   3 000  2 000   

1930 / 31   2 000  3 000   

1931 / 32     2 000   

1932 / 33        

1933 / 34        

1934 / 35   1 000     

1935 / 36        

1936 / 37   1 000     

1937 / 38        

1938 / 39        

1939 / 40      1 000  

1940 / 41    1 000  0  

1941 / 42    1 000  1 000  

1942 / 43    2 000  1 000  

1943 / 44    2 000  1 000  

1944 / 45    2 000  1 000  

1945 / 46    2 000  2 000  

1946 / 47    5 000  5 000  

1947 / 48    5 000  5 000  

1948 / 49   1 000 5 000  4 000  

1949 / 50   1 000 5 000  5 000  

1950 / 51   3 000 7 000  5 000  

1951 / 52   6 000 8 000  3 000  

1952 / 53   4 000 8 000 1 000 2 000 10 000 

1953 / 54   4 000 9 000 0 5 000  

1954 / 55   7 000 9 000 0 3 000  

1955 / 56   6 000 10 000 1 000 5 000  

1956 / 57   7 000 13 000 1 000 10 000  

1957 / 58   6 000 15 000 1 000 11 000  

1958 / 59   8 000 16 000 1 000 10 000  

1959 / 60   5 000 20 000 1 000 14 000  



1960 / 61 31 000 168 5 000 24 000 0 20 000 8 000 

1961 / 62 36 000 199 7 000 28 000 1 000 27 000 12 000 

1962 / 63 40 000 296 12 000 29 000 2 000 24 000 16 000 

1963 / 64 51 000 215 11 000 33 000 0 21 000 14 000 

1964 / 65 71 000 267 19 000 38 000 2 000 29 000 22 000 

1965 / 66 71 000 212 15 000 43 000 0 28 000 21 000 

1966 / 67 71 000 218 15 000 48 000 0 38 000 26 000 

1967 / 68 71 000 224 16 000 46 000 1 000 27 000 23 000 

1968 / 69 81 000 334 27 000 49 000 2 000 29 000 28 000 

1969 / 70 81 000 242 20 000 52 000 3 000 23 000 15 000 

1970 / 71 81 000 229 19 000 54 000 3 000 34 000 11 000 

1971 / 72 81 000 247 20 000 56 000 1 000 40 000 13 000 

1972 / 73 81 000 221 18 000 61 000 2 000 46 000 13 000 

1973 / 74 87 000 460 40 000 56 000 2 000 44 000 38 000 

1974 / 75 89 000 455 40 000 52 000 1 000 20 000 46 000 

1975 / 76 69 000 269 19 000 56 000  17 000 24 000 

1976 / 77 63 000 566 35 000 52 000  19 000 27 000 

1977 / 78 81 000 630 51 000 49 000 2 000 11 000 38 000 

1978 / 79 110 000 500 55 000 59 000 3 000 5 000 36 000 

1979 / 80 120 000 542 65 000 66 000 1 000 12 000 47 000 

1980 / 81 115 000 504 58 000 69 000 2 000 3 000 36 000 

1981 / 82 107 000 354 38 000 62 000  15 000 27 000 

1982 / 83 105 000 257 27 000 65 000  22 000 11 000 

1983 / 84 99 000 361 36 000 66 000  19 000 52 000 

1984 / 85 107 000 433 46 000 68 000  21 000 52 000 

1985 / 86 126 000 372 47 000 77 000  30 000 63 000 

1986 / 87 160 000 379 61 000 78 000  17 000 74 000 

1987 / 88 205 000 378 78 000 76 000 4 000 5 000 67 000 

1988 / 89 208 000 373 78 000 75 000 5 000 10 000 75 000 

1989 / 90 165 000 364 60 000 80 000 10 000 9 000 54 000 

1990 / 91 127 000 391 49 000 74 000 3 000 14 000 39 000 

1991 / 92 79 000 258 20 000 65 000 4 000 23 000 14 000 

1992 / 93 54 000 280 15 000 65 000  44 000 8 000 

1993 / 94 82 000 330 27 000 65 000  45 000 15 000 

1994 / 95 67 000 359 24 000 71 000  46 000 14 000 

1995 / 96 110 000 405 45 000 65 000  42 000 36 000 

1996 / 97 116 000 269 31 000 78 000  32 000 21 000 

1997 / 98 111 000 381 42 000 81 000 1 000 55 000 37 000 

1998 / 99 137 000 389 53 000 70 000 12 000 32 000 40 000 

1999 / 00 79 000 377 30 000 71 000 6 000 25 000 18 000 

2000 / 01 72 000 540 39 000 68 000  33 000 42 000 

2001 / 02 51 000 412 21 000 74 000  40 000 27 000 

2002 / 03 30 000 562 17 000 73 000  54 000 27 000 

2003 / 04 36 000 753 27 000 62 000  42 000 18 000 

2004 / 05 23 000 1 181 27 000 54 000  27 000 21 000 

2005 / 06 18 000 774 14 000 47 000 9 000 29 000 13 000 

2006 / 07 11 000 1 000 11 000 47 000 8 000 41 000 13 000 

2007 / 08 9 000 1 046 10 000 46 000 6 000 44 000 14 000 

2008 / 09 7 000 1 232 8 000 38 000 7 000 31 000 9 000 

2009 / 10 5 000 1 509 8 000 24 000 7 000 17 000 3 000 

2010 / 11 13 000 1 301 17 000 22 000 7 000 20 000 12 000 

2011 / 12 10 000 1 244 12 000 19 000 16 000 16 000 10 000 

2012 / 13 7 000 777 5 000 20 000 7 000 17 000 5 000 

2013 / 14 7 000 1 172 9 000 22 000 3 000 19 000 8 000 

2014 / 15 15 000 1 205 18 000 21 000 7 000 19 000 18 000 

2015 / 16 8 000 1 208 10 000 21 000 14 000 16 000 9 000 

2016 / 17 18 000 898 16 000 22 000 9 000 18 000 12 000 

2017 / 18 34 000 1 120 38 000 20 000 7 000 16 000 39 000 

2018 / 19 39 000 1 126 44 000 19 000 31 000 15 000 41 000 

2019 / 20 28 000 970 27 000 13 000 35 000 8 000 28 000 

2020 / 21 16 000 1 006 16 000 13 000 23 000 8 000 16 000 

2021 / 22 16 000 1 011 17 000 13 000 12 000 8 000 16 000 
Источник:- International Cotton Advisory Committee 
 
SOUTH AFRICA 
THE REPUBLIC OF SOUTH AFRICA (officially) 

ISO Code:  ZA/ZAF/710 
Territory:   1 219 909 km

2
 (471 010 sq. miles) 

Population:  54 816 000 (January 01, 2016) 
Capital:   Pretoria (administrative), Cape Town (legislative) 
National Currency: Rand (ISO Code: ZAR/710), ZAR1=100Cents 
 Notes:  5, 10, 20, 50, 100, 200 Rand. 
 Coins:  1, 2, 5, 10, 20, 50 Cents. 1, 2, 5 Rand. 
Language:  Afrikaans and English are the official languages. Ndebele, Pedi, Sotho, Swati, Tsonga, Tswana, Venda, 
Xhosa and Zulu are also spoken. 
Electricity:  220/230V, 250V (Pretoria) 50c AC. Round 3-pin plugs are in use. 
National Holidays: January 01 – New Year’s Day, March 21 – Human Rights Day, variable (March/April) – Good Friday, 
variable (April) – Family Day, April 27 – Freedom Day, May 01 – Workers’ Day, June 16 – Youth Day, August 09 – National Women’s 



Day, September 24 – Heritage Day, December 16 – Day Of Reconciliation, December 25 – Christmas Day, December 26 – Day Of 
Goodwill. Holidays falling on a Sunday are observed the following Monday. 
Web-site:  http://www.gov.za, www.southafrica.info 
 
ПОЛЕЗНЫЕ КОНТАКТЫ:- 

 

COTTON SOUTH AFRICA 
PO Box 912-232, 
Silverton, Pretoria 0127, SOUTH AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +27-12-8041462 
Fax: +27-12-8048647 
http://www.cottonsa.org.za 
E-mail: henniebruwer@cottonsa.org.za 

 
COUNCIL FOR SCIENTIFIC AND INDUSTRIAL RESEARCH 
(CSIR) 
DIVISION OF TEXTILE TECHNOLOGY 
PO Box 1124, 
Port Elizabeth 6000, SOUTH AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +27-41-5083260 
Fax: +27-41-5083268 
http://www.csir.co.za 
E-mail: enquiries@csir.co.za 

 
DEPARTAMENT OF AGRICULTURE, FORESTRY & FISHERIES 
20 Steve Biko former (Beatrix) Street, Agriculture Place, Arcadia, 
Private Bag 250, 
Pretoria 0001, SOUTH AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +27-12-3196000 
Fax: +27-12-3253618 
http://www.daff.gov.za 
E-mail: enquiries@daff.gov.za 
 
DIRECTORATE OF PLANT AND QUALITY CONTROL 
South African Department of Agriculture, Forestry & Fisheries 
Room 419, Harvest House, 
Private Bag 258, 

Pretoria 0001, SOUTH AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +27-12-3196504, 3196529 
Fax: +27-12-3196055, 3196101, 3196193 
http://www.daff.gov.za 
E-mail: janhendrikv@nda.agric.za, nppoza@daff.gov.za 
 
MONSANTO SA 
PO Box 69933, 
Bryanston, SOUTH AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +27-11-7908200 
Fax: +27-11-7908250 
http://www.monsanto.co.za 
E-mail: cotton@monsanto.com 

 
SGS SOUTH AFRICA (PTY) LTD 
George Road 399, Unit 5, Mifa Park, Randjespark, Midrand 1685, 
PO Box 5472, Halfway House, 
Johannesburg 1685, SOUTH AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +27-11-6521400 
Fax: +27-11-3141750, 6521524 
http://www.sgs.com 
E-mail: sgs.south.africa@sgs.com 

 
SYNGENTA SOUTH AFRICA (PTY) LIMITED 
Block 10, Thornhill Office Park, 94 Bekker Street, 
Midrand, SOUTH AFRICAN REPUBLIC 
Tel.: +27-11-5414000 
Fax: +27-11-5414042 
http://www.syngenta.co.za 
E-mail:  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение № 1 / Appendix No. 1 
 

TABLE OF PRODUCTION OF COTTON LINT BY COUNTRY 
ТАБЛИЦА ПРОИЗВОДСТВА ХЛОПКОВОГО ВОЛОКНА ПО СТРАНАМ 

 

Country 
Страна 

Planting 
Посевная 

Harvesting 
Сбор Урожая 

Harvesting 
Method 

Способ Сбора 

GM Cotton 
Production 

Производство 
ГМ Хлопка 

Varieties as per Staple Length 
Разновидности по Длине Штапелька 

Short 
Короткая 

Medium 
Средняя 

Long 
Длинная 

Extra Long 
Экстра Длинная 

Afghanistan 
 North 
 Northeast 
 Southeast 

 
April 
April 

Mid June – Mid July 

End Aug – Dec Hand None  UPLAND   

Angola 
 Kwanza Sul, Province 
 Malanje, Province 

Jan – March July – Oct Machine   UPLAND   

Argentina 
 Catamarca, Provincia 
 Chaco, Provincia de 
 Cordoba, Provincia de 
 Corrientes, Provincia 
 Entre Rios, Provincia 
 Formosa, Provincia de 
 Jujuy, Provincia de 
 La Rioja, Provincia de 
 Misiones, Provincia de 
 Salta, Provincia de 
 San Juan, Provincia de 
 San Luis, Provincia de 
 Santa Fe, Provincia de 
 Santiago Del Estero, Pr 
 Tucuman, Provincia de 

Oct – Mid Jan Feb – Mid Aug Machine Commercial  UPLAND   

Australia 
 New South Wales 
 Queensland 

End Sep – Mid Nov March – Beg June Machine Commercial  UPLAND PIMA  

Azerbaijan April – May End Aug – Beg Dec Hand/Machine None  TYPE 5, 4 TYPE 3  

Bangladesh July – Aug Dec – Feb Hand  HILL 1, 2 UPLAND   

Barbados Aug – Sep Jan – May Hand    MONTSERRAT  

Benin June – July Oct – Jan Hand None  UPLAND LONG STAPLE  

Bolivia Jan – Feb Sep Machine   DELTAOPAL   

Brazil 
 Alagoas, Estado do 
 Bahia, Estado do 
 Brasilia, Distrito Feder 
 Ceara, Estado do 
 Goiás, Estado do 
 Maranhão, Estado do 
 Mato Grosso, Estado 
 Mato Grosso do Sul 
 Minas Gerais, Estado 
 Paraiba, Estado do 
 Parana, Estado do 
 Pernambuco, Estado do 
 Piaui, Estado do 
 Rio Grande do Nort 
 São Paulo, Estado do 
 Tocantins, Estado do 

 
 

Nov – Jan 
 
 

Oct – Dec 
 

Dec – Jan 
Dec – Jan 
Oct – Nov 

 
Oct – Nov 

 
 
 

Oct – Nov 
 

 
 

May – Beg Aug 
 
 

April – June 
 

June – Aug 
June – Aug 
April – May 

 
End Feb – April 

 
 
 

April – May 
 

 
 

90%M / 10%H 
 
 

90%M / 10%H 
 

90%M / 10%H 
90%M / 10%H 

Hand 
 

60%M / 40%H 
 
 
 

80%M / 20%H 
 

Commercial  

 
 

UPLAND 
 
 

UPLAND 
 

UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 

 
UPLAND 

 
 
 

UPLAND 
 

 
 

LONG STAPLE 
 
 

LONG STAPLE 
 

LONG STAPLE 
LONG STAPLE 

 
 

LONG STAPLE 
 
 
 

LONG STAPLE 
 

 

Bulgaria April – May Sep – Nov 80%M / 20%H   UPLAND   

Burkina Faso May – July Sep – Feb Hand Commercial  UPLAND FK37  

Burundi End Dec – Mid Jan May    UPLAND   

Cameroon May – July Nov – Feb Hand None  UPLAND   

Central African 
Republic 

End June – July Nov – Jan Hand None  F135   

Chad May – July Oct – Dec Hand None  STAM F A 51  

China 
 Anhui Province 
 Beijing Municipality 
 Chongqing Municipality 
 Fujian Province 
 Guangdong Province 
 Guangxi Auton. Region 
 Guizhou Province 
 Hebei Province 
 Heilongjiang Province 
 Henan Province 
 Hubei Province 
 Hunan Province 
 Jiangsu Province 
 Jiangxi Province 
 Jilin Province 
 Liaoning Province 
 Shanghai Municipality 
 Sichuan Province 
 Tianjin Municipality 
 Xinjiang Auton. Region 
 Yunnan Province 
 Zhejiang Province 

 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 

March – Beg June 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 
March – May 

 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Dec 
Aug – Beg Nov 
Aug – Beg Nov 

95%H / 5%M Commercial  UPLAND 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

LONG STAPLE 
 
 

 

Colombia 
 Costa Meta 
 Tolima 
 Valle Del Cauca 

 
July – Oct 
Feb – April 
Jan – Feb 

 
Jan – April 
Aug – Oct 
July – Aug 

 
15%H / 85%M 
5%H / 95%M 

 

Commercial  UPLAND   

Congo, Democratic 
Republic of 

June – July 
Dec – Jan 

Dec – Jan 
June – July 

   UPLAND   

Cote D’Ivoire May – July Oct – Jan Hand None  UPLAND   



Dominican Republic August Dec – Mar    UPLAND   

Ecuador Jan – Feb End May – Sep Hand   
DELTAPINE 

SW125 
  

Egypt April – May Aug – Oct Hand Trials Only  GIZA 80, 83, 85 GIZA 86, 89 GIZA 70, 88 

El Salvador June – July Nov – Feb    UPLAND   

Ethiopia 

 Abbay River Basin 
 Awash River Basin 
 Baro-Akobo River Basin 
 Blue Nile River Basin 
 Genale-Dawa River Ba. 
 Mereb River Basin 
 Omo-Ghibe River Basin 
 Rift Valley 
 Wabi Shebele River Ba. 
 Tekezze River Basin 

Mid April – June 
(Middle Awash) 
End June – Aug 
(Lower Awash) 

Sep – Jan 95%H / 5%M   UPLAND   

Ghana June – July End Oct – Dec Hand   UPLAND   

Greece 
 Attica 
 Crete 
 Epirus 
 Ioanian Islands 
 Macedonia 
 North Aegean 
 Peloponnese 
 South Aegean 
 Sterea 
 Thessaly 
 Thrace 

End March – May Sep – Dec Machine None  UPLAND   

Guatemala June – July Mid Nov – Mid April Hand   UPLAND   

Guinea         

Honduras July – Aug End Dec – Mid April    UPLAND   

India 
 Andhra Pradesh, State 
 Gujarat, State of 
 Haryana, State of 
 Karnataka, State of 
 Madhya Pradesh, State 
 Maharashtra, State of 
 Punjab, State of 
 Rajasthan, State of 
 Tamil Nadu, State of 

 
June – July 
May – July 
April – May 

March – Aug 
June – July 
June – July 
April – May 
April – May 

August – Dec 

 
Nov – March 
Oct – March 
Sep – Jan 
Oct – Mar 
Oct – Jan 
Oct – Jan 
Sep – Jan 
Sep – Jan 
Feb – April 

Hand Commercial 

 
BENGAL 
DESHI 

 
 
 

BENGAL 
DESHI 

BENGAL 
DESHI 

 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 

 
DCH-32 

 
 

DCH-32 
 
 
 
 

DCH-32, MCU-5 

 
DCH-32 

 
 

DCH-32 
 
 
 
 

DCH-32, SUVIN 

Indonesia    Commercial     

Iran 
 Ardabil, Ostān-e 
 Āzarbāyjān Gharbi, Ost 
 Fārs, Ostān-e 
 Golestan, Ostān-e 
 Kermān, Ostān-e 
 Kermanshah, Ostān-e 
 Khorāsān, Ostān-e 
 Markazi, Ostān-e 
 Māzandarān, Ostān-e 
 Semnān, Ostān-e 
 Tehrān, Ostān-e 

May Oct – Dec Hand None  UPLAND   

Iraq March – April Sep – Nov    UPLAND   

Israel March – April End Sep – Mid Oct Machine Trials Only  ACALA PIMA PIMA 

Italy April September    UPLAND   

Kazakhstan 
 Ongtustik Qazaqstan 
 Oblysy 

Mid April – Mid May Mid Sep – Nov 60%H / 40%M None  TYPE 6, 5   

Kenya 
Feb – April 
Oct – Nov 

July – Sep 
May – July 

Hand Trials Only  UPLAND   

Korea, Republic of May Sep – Oct    UPLAND   

Kyrgyzstan 
 Batken Oblasty 
 Jalalabat Oblasty 
 Osh Oblasty 

April Sep – Beg Dec Hand None  TYPE 5   

Madagascar 
March – April 

Nov – Dec 
Sep – Nov 
April – July 

Hand   UPLAND   

Malawi Nov – Dec End Mar – Sep Hand   UPLAND MAKOKO 72  

Mali May – July Oct – Dec Hand None  UPLAND   

Mexico 
 Baja California (Nor) 
 Baja California (Sur) 
 Chiapas, Estado de 
 Chihuahua, Estado de 
 Coahuila, Estado de 
 Durango, Estado de 
 San Luis Potosi, Estado 
 Sinaloa, Estado de 

 Sonora, Est. (Norte) 
 Sonora, Est. (Sur) 
 Tamaulipas (Norte) 
 Tamaulipas (Sur) 
 Veracruz, Estado de 

 
March – April 

Mid Feb – March 
Mid March – April 
April – Mid May 

Mid Mar – Mid Apr 
Mid Mar – Mid Apr 

Mid June – July 
Mid Nov – Mid Dec 

Mid March - April 
Mid Feb – March 
Mid June – July 

Mid Feb – Mid Mar 
Mid June – July 

 
Sep – Mid Nov 
End June – Aug 

Oct – Nov 
Mid Sep – Beg Dec 
End Aug – End Nov 
End Aug – End Nov 

Nov – Feb 
End June – Mid Aug 

Mid Sep – Dec 
End July – Sep 

Dec – Jan 
Mid July – Sep 

Nov – Feb 

Machine Commercial  UPLAND   

Morocco April – May Sep – Oct    UPLAND PIMA  

Mozambique Nov – Jan May – July Hand   UPLAND   

Myanmar 

Feb – March 
May – June 
June – July 
July – Aug 

July – Aug 
Oct – Nov 

Feb – March 
Dec – Feb 

Hand  
SHORT 
STAPLE 

UPLAND   

Nicaragua June – July Mid Nov – Feb Machine/Hand   UPLAND   

Niger June – July Mid Oct – Feb    UPLAND   

Nigeria Mid May – June Oct – Jan Machine/Hand   UPLAND LONG STAPLE  



 Jigawa State 
 Kano State 
 Kaduna State 
 Katsina State 
 Kebbi State 
 Kwara State 
 Ogun State 
 Ondo State 
 Oyo State 
 Sokoto State 
 Zamfara State 

(north, 80%) 
June – July 
(east, 15%) 

July 
(south, 5%) 

 
Dec – Jan 

 
Dec – Feb 

Pakistan 

 Balochistan Province 
 Punjab Province 
 Sindh Province 

 
 

May – June 
March – June 

 
 

Sep – Mid Dec 
July – Dec 

Hand Commercial* 

 
 

DESI 
DESI 

 
 

UPLAND 
UPLAND 

  

Paraguay Sep – Nov Feb – Beg July 85%H / 15%M Commercial*  UPLAND   

Peru 
 Aspero 
 Del Cerro 
 Pima 
 Tanguis 

 
Jan – March 
Jan – March 
Jan – March 
March – May 

 
Sep – Oct 
July – Aug 
July – Aug 

Jan – March 

Hand None  

 
ASPERO 

 
 

TANGUIS 

 
 

DEL CERRO 
 
 

 
 
 

PIMA 
 

Philippines 
 Luzon Island 
 Mindanao Island 
 
 The Visayas Isand 

 
Mid Sep – Mid Dec 

April – June 
November 

Mid Aug – Mid Nov 

 
Jan – April 
Oct – Jan 

May – June 
March – May 

Hand   
CRDI-1, CRDI-2, 
NSIC-Ct12, UPL-

C2 
LONG STAPLE  

Russia 
 Astrakhanskaya Oblast’ 
 Krasnodarskiy Kray 
 Stavropolskiy Kray 
 Volgogradskaya Oblast’ 

Mid Apr – End April Sep Hand/Machine None  TYPE 5   

Senegal End June – July Nov – Feb Hand   STAM 129   

South Africa 
 KwaZulu-Natal Provins 
 Limpopo Provinsie 
 Mpumalanga Provinsie 
 Noord-Kaap Provinsie 
 Noord-Wes Provinsie 
 Oos-Kaap Provinsie 

Mid Oct – Mid Nov May – July Machine Commercial  UPLAND   

Spain 
 Cadiz, Provincia de 
 Cordoba, Provincia de 
 Huelva, Provincia de 
 Jaen, Provincia de 
 Malaga, Provincia de 
 Murcia, Provincia de 
 Sevilla, Provincia de 

March – May Sep – Mid Dec Machine None  UPLAND  ELS 

Sudan 
July – Aug 
June – July 

Jan – April 
Dec – March 

Hand None 
ACRAIN, 

AM. ALBAR 
57/12 

 
ACALA 

 
BARAKAT 

 

Syria April – May End Sep – Dec Hand None  ALEPPO   

Tajikistan 
 Central District 
 Viloyati Sug’di 
 Viloyati Xatlon 

March – April Sep – Nov Hand/Machine None  TYPES 5, 4 TYPE 2  

Tanzania 
 Coastal Zone 
 Lake Zone 

 
Mid Feb – March 
Mid Nov – Dec 

 
Aug – Sep 
June – July 

Hand None  TYPES III, II, I   

Thailand June – Oct Oct – April Hand None  UPLAND   

Togo June – Aug Oct – Jan Hand None  UPLAND   

Turkey 
 Adana Ili 
 Adiyaman Ili 
 Antalya Ili 
 Aydin Ili 
 Balikesir Ili 
 Batman Ili 
 Bursa Ili 
 Çanakkale Ili 
 Denizli Ili 
 Diyarbakir Ili 
 Elaziğ Ili 
 Gaziantep Ili 
 Hatay Ili 
 Içel Ili 
 Izmir Ili 
 Kahraman Maraş Ili 
 Manisa Ili 
 Mardin Ili 
 Muğla Ili 
 Şanliurfa Ili 
 Siirt Ili 
 Şirnak Ili 

Mid Mar – Mid June 

 
Mid Aug – Mid Nov 
Mid Aug – Mid Nov 
End Aug – Mid Dec 
End Aug – Mid Dec 
End Aug – Mid Dec 
Mid Aug – Mid Nov 
End Aug – Mid Dec 
End Aug – Mid Dec 
End Aug – Mid Dec 
Mid Aug – Mid Nov 
Mid Aug – Mid Nov 
Mid Aug – Mid Nov 
Mid Aug – Mid Nov 
Mid Aug – Mid Nov 
End Aug – Mid Dec 
Mid Aug – Mid Nov 
End Aug – Mid Dec 
Mid Aug – Mid Nov 
End Aug – Mid Dec 
Mid Aug – Mid Nov 
Mid Aug – Mid Nov 
Mid Aug – Mid Nov 

95%H / 5%M Trials Only  UPLAND   

Turkmenistan 
 Axal Welayaty 
 Daşoguz Welayaty 
 Lebap Welayaty 
 Mary Welayaty 

April – May Sep – Beg Dec Hand/Machine None  TYPES 5, 4 TYPE 1  

Uganda Mid April – Aug Oct – Feb Hand   BPA, SATU LONG STAPLE  

United States 
 Alabama, State of 
 Arizona, State of 
 Arkansas, State of 
 California, State of 
 Florida, State of 
 Georgia, State of 

 
April – June 

March 
End Feb – March 

March 
April – June 
April – June 

 
Sept – Dec 
Sept – Dec 

End July – Sept 
Sept – Dec 
Sept – Dec 
Sept – Dec 

Machine Commercial 
 
 
 

 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 

 
 

PIMA 
 

PIMA 
 
 

 
 

PIMA 
 

PIMA 
 
 



 Kansas, State of 
 Louisiana, State of 
 Mississippi, State of 
 Missouri, State of 
 New Mexico, State of 
 North Carolina, State of 
 Oklahoma, Sate of 
 South Carolina, State of 
 Tennessee, State of 
 Texas, State of 
 Virginia, State of 

April 
End Feb – March 
End Feb – March 
End Feb – March 

March 
April – June 

April 
April – June 

End Feb – March 
April 

April – June 

Oct – Dec 
End July – Sept 
End July – Sept 
End July – Sept 

Sept – Dec 
Sept – Dec 
Oct – Dec 
Sept – Dec 

End July – Sept 
Oct – Dec 
Sept – Dec 

UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 
UPLAND 

 
 
 
 

PIMA 
 
 
 
 

PIMA 
 

 
 
 
 

PIMA 
 
 
 
 

PIMA 
 

Uruguay Oct – Nov Apr – May 70%M / 30%H      

Uzbekistan 
 Andijon Viloyati 
 Buxoro Viloyati 
 Farg’ona Viloyati 
 Jizzax Viloyati 
 Namangan Viloyati 
 Navoiy Viloyati 
 Qashqadaryo Viloyati 
 Qoraqalpog’iston Resp 
 Samarqand Viloyati 
 Sirdaryo Viloyati 
 Surxondaryo Viloyat 
 Toshkent Viloyati 
 Xorazm Viloyati 

 
Mid March – May 

April – May 
Mid March – May 

April – May 
Mid March – May 

April – May 
Mid March – May 
Mid April – May 

April – May 
April – May 

Mid March – May 
Mid March – May 
Mid April – May 

 
Mid Aug – Beg Dec 

Sep – Beg Dec 
Sep – Beg Dec 
Sep – Beg Dec 
Sep – Beg Dec 
Sep – Beg Dec 
Sep – Beg Dec 

End Sep – Beg Dec 
Sep – Beg Dec 

End Sep – Beg Dec 
Mid Aug – Beg Dec 

Sep – Beg Dec 
End Sep – Beg Dec 

80%H / 20%M None  

 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 

TYPE 5 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 
TYPES 5, 4 

 
 
 
 
 
 

TYPES 3, 2, 1, 1B 
TYPES 3, 2, 1, 1B 

 
 
 

TYPES 3, 2, 1, 1B 
 
 

 
 
 
 
 
 

TYPE 1A 
TYPE 1A 

 
 
 

TYPE 1A 
 
 

Venezuela Aug – Sep Beg Dec – End Jun    DELTAPINE   

Vietnam 
 Ba Ria Province 
 Binh Phuoc Province 
 Binh Thuan Province 
 Dak Lak Province 
 Dak Nong Province 
 Dong Nai Province 
 Gia Lai Province 
 Vung Tau Province 

Rain-fed areas 
July – Aug 

Small irrigated areas 
Dec – Jan 

 
Nov – Jan 

 
April – June 

Hand Trials Only  
VN 01-2, VN 

35KS, VN 04-3, 
VN 04-4 

  

Yemen July – Oct Dec – April Hand   AKAIR  LAMBER 

Zambia Mid Nov – Mid Dec May – Aug Hand Trials Only  CHUREZA   

Zimbabwe Oct – Dec April – Aug Hand Trials Only  ALBAR LONG STAPLE  

* Not officially permitted – Официально не разрешён 
 
Beg = Beginning - Начало  H = Hand - Ручной 
Mid = Middle - Середина  M = Machine - Машинный 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение № 2 / Appendix No. 2 

 

TABLE OF COTTON LINT FULL LOAD PER TRANSPORT BODY 
ТАБЛИЦА ВМЕСТИМОСТИ ХЛОПКОВОГО ВОЛОКНА В ТРАНСПОРТНОЕ СРЕДСТВО 

 
 

Country 
Страна 

Bale 
Кипа 

Bale Dimensions, 
L x W x T, mm 
Размеры Кипы 
Д х Ш х Т, мм 

Bagging 
Материал 
Упаковки 

40” Full Container Load 
Полная Загрузка 40-Футового 

Контейнера 

Truckload 
Загрузка Грузовика 

Ex-USSR’ Railcar Load 
Загрузка Вагона Экс-СССР 

Standard 
Стандартный 

High Cube 
Повышенной 
Вместимости 

Semitrailer 
Полуприцеп 

Universal 
Универсальный 

Reefer 
Изотермический 

Afghanistan  1 250 x 430 x 600    
160–170 bales 

tons 
170 bales 

tons 
 

Angola 
 
 
 
 

140–160 kg 

 
1 070 x 540 x 960 

 
1 470 x 750 x 620 

 

Cotton   

 
100–110 bales 

tons 
 
 

  

Argentina 
 
 
Standard 
 
Super 
 

 
190–200 kg 

 
195–205 kg 

 
225–250 kg 

 

 
1 080 x 540 x 940 

 
1 050 x 925 x 550 

 
1 400 x 850 x 500 

 

Cotton 

 
100 bales 

tons 
 
 
 
 

 

 
100 bales 

tons 
 
 
 
 

  

Australia 
 GUD 
 
 GSD 
 

 
227 kg 

 
227 kg 

 

 
1 400 x 535 x 710 

 
1 400 x 535 x 790 

 

Light Jute 

 
112–114 bales 

tons 
86 bales 

tons 

    

Azerbaijan 193–230 kg 990 x 630 x 800 Cotton 
120 bales 

tons 
130 bales 

tons 
100–124 bales 

21 tons 
220–245 bales 
45.4–55.5 tons 

 

Bangladesh    
 
 

    

Benin 
 
 
 
 

 
210–220 kg 

 
231–252 kg 

 

 
1 090 x 550 x 1 000 

 
1 400 x 550 x 850 

 

Cotton, Jute and 
Polypropylene 

 
92 bales 

tons 
 
 

 
 
 

79 bales 
18.3–19.3 tons 

 

 
 
 

169 bales 
40.2 tons 

 

Bolivia 
Standard 
 
Universal 
 

210–260 kg 

 
1 350 x 500 x 900 

 
1 000 x 550 x 1 000 

 

Cotton 
 
 

    

Brazil 185–225 kg 950 x 530 x 1 020 Cotton 
88–100 bales 

20.1–20.4 tons 
88–125 bales 

20.5–25.5 tons 
125–140 bales 
25.5–28 tons 

170–192 bales 
35–38 tons 

 
 

Burkina Faso 
 
 
 
 

 
210–220 kg 

 
220–230 kg 

 

 
1 060 x 550 x 1 000 

 
1 380 x 550 x 870 

 

Polypropylene 

 
bales 
tons 

88 bales 
tons 

 
bales 
tons 

94 bales 
tons 

 
bales 
tons 

96–106 bales 
tons 

 
bales 
tons 

145–165 bales 
38–40 tons 

 
bales 
tons 

204 bales 
tons 

Burundi 229 kg 1 370 x 510 x 700 
Laminated 

Woven 
Polypropylene 

     

Cameroon 200–220 kg 1 070 x 550 x 1 040 Polypropylene 
92 bales 

tons 
 

108 bales 
tons 

145–165 bales 
38–40 tons 

 

Central 
African 
Republic 

 
200–210 kg 

 
210–225 kg 

 

 
1 080 x 580 x 1 000 

 
1 400 x 580 x 900 

 

 
Polypropylene 

On 4 Sides And 
Plastic On 2 

Sides 

     

Chad 190–230 kg 1 400 x 520 x 770 Polypropylene 
88 bales 

tons 
 

108 bales 
tons 

  

China 
Bale I 
 
Bale II 
 

 
75–90 kg 

 
217–237 kg 

 

 
800 x 400 x 600 

 
1 400 x 530 x 700 

 

Cotton 

 
250 bales 
20 tons 

167 bales 
20 tons 

  

 
613 bales 

48–50 tons 
 
 

 

Colombia 
Standard 
 
Flat 
 
High Density 
 

 
200–240 kg 

 
220–240 kg 

 
220–240 kg 

 

 
1 330 x 670 x 500 

 
1 400 x 1 250 x 1 050 

 
1 420 x 1 000 x 550 

 

Cotton 
 
 

    

Cote D’Ivoire 
 
 
 
 

 
150–280 kg 

 
160–300 kg 

 

 
1 050 х 530 х 850 

 
1 380 х 550 х 870 

 

Polypropylene 

 
92 bales 

tons 
100 – bales 

tons 

 
bales 
tons 

 – 140 bales 
tons 

 
92 bales 

tons 
100 – bales 

tons 

  

Ecuador 223–230 kg 1 320 x 500 x 850 
Polypropylene 

and Jute 
90 bales 

tons 
    



Egypt 
720 lb 

250–327 kg 

 
1 270 x 550 x 860 

 

Hessian, Jute, 
Cotton 

 76 bales 
25 tons 

    

El Salvador 200–227 kg 1 390 x 940 x 550 Cotton 
 
 

 
85–90 bales 

tons 
  

Ethiopia 
500 lb 
227 kg 

1 385 x 521 x 838  
 
 

    

Gambia 218.5 kg 1 040 x 510 x 1 000 
Laminated 

Woven 
Polypropylene 

     

Ghana    
 
 

    

Greece 235 kg  
Cotton / 

Polypropylene 
86–92 bales 

21.5 tons 
96 bales 
22.5 tons 

98–100 bales 
23 tons 

  

Guatemala 220–236 kg 1 250 x 850 x 850 Plastic, Cotton 
 
 

    

Guinea 
USS 

215–229 kg 1 370 x 510 x 810 
Laminated 

Woven 
Polypropylene 

88 bales 
20.1 tons 

 
88 bales 
20.1 tons 

  

Guinea 
Bissau 

209 kg 1 050 x 520 x 850 
Laminated 

Woven 
Polypropylene 

     

Honduras 220 kg 1 390 x 550 x 1 000  
 
 

 
85–90 bales 

tons 
  

India 
392 lb 

147–185 kg 

 
1 270 x 460 x 630 

 

Hessian, but 
Cotton for export 

145 bales 
24.2 tons 

150 bales 
24.6 tons 

   

Indonesia    
 
 

    

Iran 200–205 kg 1 100 x 550 x 650 Light Jute 
120 bales 

tons 
 

100 bales 
tons 

  

Israel 235–265 kg 1 400 x 900 x 550 Jute 
84 bales 

tons 
 

100 bales 
tons 

  

Kazakhstan 200–240 kg 970 x 600 x 790 Cotton 
120 bales 

tons 
130 bales 

tons 
106–116 bales 

23.9 tons 
235–248 bales 
48.2–57 tons 

 

Kenya 180–190 kg 2 490 x 840 x 1 070 Jute 
121 bales 

tons 
    

Kyrgyzstan 194–237 kg 970 x 600 x 740 Cotton 
120 bales 

tons 
130 bales 

tons 
90–112 bales 

19.8–23.9 tons 
224–239 bales 

48–51 tons 
202 bales 

43.6–44.6 tons 

Madagascar    
 
 

    

Malawi         

Mali 189–250 kg 1 360 x 550 x 980 
Laminated 

Polypropylene, 
Laminated Fabric 

88–92 bales 
20–21 tons 

96–100 bales 
21.9–23 tons 

108 bales 
tons 

160–170 bales 
36.5–40 tons 

 

Mexico 180–240 kg 1 400 x 540 x 790 
Cotton, 

Polypropylene, 
some Jute 

78–85 bales 
tons 

    

Mozambique 190–220 kg  Cotton 
110–115 bales 

tons 
 

120 bales 
tons 

  

Myanmar 161–166 kg 1 140 x 510 x 480 
Light Jute, 

Polypropylene 
 
 

    

Nicaragua 205–227 kg 1 420 x 950 x 580 Red Cotton Cloth 
 
 

    

Niger    
 
 

    

Nigeria 182–215 kg 1 450 x 580 x 1 080 Jute  
80–90 bales 

15.6–18.1 tons 
 

162–166 bales 
31.7–32.7 tons 

186–191 bales 
36.5–37.3 tons 

Pakistan 
375 lb 

150–185 kg 

 
1 260 x 460 x 630 

 

Cotton, Hessian 
(Light Jute) 

130 bales 
tons 

135 bales 
22 tons 

200 bales 
tons 

  

Paraguay 160–235 kg 1 040 x 550 x 960 Cotton 
100 bales 

20–21 tons 
bales 

25 tons 
110 bales 
25 tons 

  

Peru 500–560 lb  Cotton      

Philippines 
 
 
 
 

 
92–105 kg 

 
210–260 kg 

 

 
1 120 x 560 x 820 

 
1 420 x 550 x 830 

 

 
Polypropylene 

/ Jute 
Jute 

 

 
110 bales 
12 tons 
88 bales 
20 tons 

 

 
110 bales 
12 tons 
88 bales 
20 tons 

  

Russia 120 kg  Cotton    
354 bales 

40–45 tons 
 

Senegal 200 kg   
 
 

    

South Africa 170–240 kg 1 060 x 900 x 530 
Plastic Sheeting 

or Cotton 
88 bales 
18.9 tons 

 
160 bales 
34.4 tons 

  

Spain 220–235 kg 1 360 x 540 x 920 
Light Jute, 

Polyethylene 
88 bales 

19.8–20.7 tons 
 

100 bales 
22.5–23.5 tons 

  

Sudan 
420 lb 

185–200 kg 

 
1 050 x 580 x 950 

 
Brown Hessian 

100 bales 
tons 

    



Syria 
 
 
 
 

 
190–212 kg 

 
200–220 kg 

 

 
1 050 x 550 x 930 

 
1 420 x 550 x 930 

 

Light Jute 

 
bales 
tons 

87–100 bales 
tons 

 

 
bales 
tons 

95 bales 
tons 

  

Tajikistan 
 
 
 USS 
 

 
180–233 kg 

 
195–200 kg 

 

 
960 x 600 x 750 

 
 
 

Cotton 

 
114–120 bales 

tons 
 
 

 
120–125 bales 

tons 
 
 

 
90–112 bales 

19.8–23.9 tons 
 
 

 
221–241 bales 
43.1–53.9 tons 
206–210 bales 

35–40 tons 

 
 
 

206–210 bales 
tons 

Tanzania 
SG 
 
RG 
 

 
200–270 kg 

 
181 kg 

 

 Hessian 
 

100 bales 
tons 

    

Thailand 100–130 kg 1 000 x 500 x 400 
Light Jute 
(Burlap) 

 
 

    

Togo 200–230 kg 1 050 x 510 x 950 Polypropylene 
92 bales 

tons 
    

Turkey 
Antalya Il 
 
Çukurova çuk. 
 

190–245 kg 

 
1 150 x 650 x 950 

 
1 400 x 540 x 850 

 

Cotton, Jute 

 
84 bales 

tons 
 
 

 

 
90–100 bales 

tons 
80–95 bales 

tons 

  

Turkmenistan 190–220 kg 930 x 750 x 585 Cotton 
114–120 bales 

tons 
120–130 bales 

tons 
100–113 bales 

20–23 tons 
216–270 bales 
44.5–58 tons 

 

Uganda 181–185 kg 1 040 x 510 x 840 Hessian Cloth 
 
 

    

United States 
 GSD 
 
 GUD 
 

 
400–650 lb 
217–230 kg 

 
1 400 x 535 x 790 

 
1 400 x 535 x 710 

 

Polypropylene, 
Jute (Burlap), 
Polyethylene 
Film, Cotton 

 
84–89 bales 
19–20.8 tons 

 
 

 
96 bales 

tons 
 
 

 
85–90 bales 

tons 
 
 

 
133–166 bales 

32–40 tons 
 
 

 
190–210 bales 

45–48 tons 
 
 

Uruguay    
 
 

    

Uzbekistan 
 
 
 USS 
 

 
190–228 kg 

 
200–240 kg 

 

 
1 000 x 600 x 780 

 
1 400 x 600 x 900 

 

 
Cotton 

 
Polypropylene 

 

 
114–120 bales 

tons 
84–89 bales 
19–20.8 tons 

 
128 bales 
26 tons 

 
 

 
94–118 bales 

20.3–23.9 tons 
 
 

 
212–240 bales 

44–52 tons 
164–184 bales 

36–38 tons 

 
 
 

190–217 bales 
44.9–49 tons 

Venezuela    
 
 

    

Vietnam    
 
 

    

Yemen 335–385 lb 1 050 x 520 x 870 Jute 
 
 

    

Zambia 180–220 kg  
Polypropylene, 

Cotton 
 
 

    

Zimbabwe 205–230 kg 1 050 x 530 x 900 Cotton 
88–90 bales 

tons 
120–123 bales 

tons 
108–123 bales 

tons 
  

 

kg = Kilogram  L = Length   RG = Roller Ginned   40” Standard FCL – max 26.48 tons (gross weight) 
lb = Pound   W = Width   SG = Saw Ginned   40” High Cube FCL – max 26.28 tons (gross weight) 
GSD = Gin Standard Density T = Thickness at bale tie USS = United States Standard  Truckload – max 24 tons (gross weight) 
GUD = Gin Universal Density 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение № 3 a / Appendix No. 3 a 

 

CONTAINER SPECIFICATIONS 
СПЕЦИФИКАЦИИ КОНТЕЙНЕРОВ 

 
DRY CARGO CONTAINERS DIMENSIONS 

 

Type 

Container Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
m 

Width, 
m 

Height, 
m 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
m 

Height, 
m 

20 ft 24 000 2 370 21 630 5.898 2.352 2.394 33.20 2.343 2.280 

40 ft 30 480 4 000 26 480 12.031 2.352 2.394 67.74 2.343 2.280 

CHARACTERISTICS:- Manufactured from either aluminium or steel, they are suitable for most types of 
cargo/general cargo. Aluminium containers have a slightly larger payload than steel, and steel containers 
have a slightly larger internal cube. 

 
REFRIGERATED CONTAINERS DIMENSIONS 

 

Type 

Container Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
m 

Width, 
m 

Height, 
m 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
m 

Height, 
m 

20 ft 24 000 3 050 20 950 5.449 2.290 2.244 26.70 2.276 2.261 

40 ft 30 480 4 520 25 960 11.690 2.250 2.247 57.10 2.280 2.205 

CHARACTERISTICS:- Recommended for delicate cargo. Bottom-air delivery system ensures refrigerated 

cargo reaches its destination in optimum condition. 

 
OPEN TOP CONTAINERS DIMENSIONS 

 

Type 

Container Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
m 

Width, 
m 

Height, 
m 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
m 

Height, 
m 

20 ft 24 000 2 580 21 420 5.629 2.212 2.311 32.00 2.330 2.263 

40 ft 30 480 4 290 26 190 11.763 2.212 2.311 65.40 2.330 2.263 

CHARACTERISTICS:- Allowing cargo to be loaded from the top, open top containers are particularly suitable 
for bulky cargo such as machinery. They are fitted with a PVC tarpaulin cover and attachable bows with cable 
sealing devices. The container doors can be removed to make the stuffing of cargo more convenient. 
Manufactured from steel. 

 
FLAT RACK CONTAINERS DIMENSIONS 

 

Type 

Container Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
m 

Width, 
m 

Height, 
m 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
m 

Height, 
m 

20 ft 30 480 2 900 27 580 5.624 2.236 2.234 27.90 – – 

40 ft 34 000 5 870 28 130 11.786 2.236 1.968 51.90 – – 

CHARACTERISTICS:- Flat racks are especially suited to heavy loads or cargo that needs loading from the 
top or sides, such as pipes and machinery. There are collapsible and non-collapsible containers with or 
without walls. Manufactured from steel. 

 
GARMENTS ON HANGER CONTAINERS DIMENSIONS 

 

Type 

Container Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
m 

Width, 
m 

Height, 
m 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
m 

Height, 
m 

20 ft 24 000 2 240 21 760 5.898 2.352 2.394 33.20 2.343 2.280 

40 ft 30 480 3 885 26 595 12.031 2.352 2.394 67.74 2.343 2.280 

CHARACTERISTICS:- Use for all kinds of garment. The containers are specially designed for garment 
product and related industry. There are some options of using a string or bar system or a combination of both. 
The containers allow increased flexibility, greater load internal capacity and savings on transportation and 
handling cost. 

 
HIGH CUBE CONTAINERS DIMENSIONS 

 

Type 

Container Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
m 

Width, 
m 

Height, 
m 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
m 

Height, 
m 

40 ft 30 480 3 980 26 500 12.031 2.352 2.698 76.30 2.340 2.585 

45 ft 30 480 4 800 25 680 13.544 2.352 2.698 86.00 2.340 2.585 

CHARACTERISTICS:- With high cube containers, you gain an extra foot in height compared with general-
purpose (GP) containers. Ideal for light, voluminous cargo or bulky cargo. These extra volume containers 
come in steel and aluminium. 

 
Note:- For Reference only. Please contact your shipping companies or forwarders for more details. 
Примечание:- Только для справки. Пожалуйста, связывайтесь с Вашими перевозочными компаниями или экспедиторами для больших сведений. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение № 3 b / Appendix No. 3 b 

 

SEMITRAILER SPECIFICATIONS 
СПЕЦИФИКАЦИИ ПОЛУПРИЦЕПОВ 

 
THREE-AXLE CURTAIN SIDE SEMITRAILERS DIMENSIONS 

Шторный (или Тентованный) Трёхосный Полуприцеп 
 

 

Type 

Semitrailer Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
mm 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

82 m
3
 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 24 000 13 620 2 480 2 450 82 2 480 2 970 

86 m
3
 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 24 000 13 620 2 480 2 600 86 2 480 2 970 

90 m
3
 38 000 6 630 28 370 13 643 2 480 2 730 90 2 480 2 970 

92 m
3
 39 000 7 140 32 590 13 620 2 480 2 850 92 2 480 2 970 

100 m
3
 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 24 000 13 620 2 480 3 000 100 2 480 2 970 

CHARACTERISTICS:- Manufactured in a high-tech modular system:- different bodies (curtainsiders) with 
side or side and roof (lifting roof) PVC tarpaulins, with high-strength aluminium bulkhead with wood or steel 
ram protection and reinforced corner supports, steel chassis and running gear; they are suitable for most 
types of bulky general cargo or palletized goods. (1) Universal and (2) Mega Curtainsider Semitrailers. 

 
THREE-AXLE BOX SEMITRAILERS DIMENSIONS 

Цельнометаллический Трёхосный Полуприцеп 
 

 

Type 

Semitrailer Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
m 

Width, 
m 

Height, 
m 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
m 

Height, 
m 

82 m
3
 35 000 ХХ ХХХ 22 000 13 620 2 460 2 450 82 2 460 2 490 

90 m
3
 39 000 6 982 32 018 13 685 2 480 2 700 90 2 448 2 640 

CHARACTERISTICS:- Manufactured in a high-tech modular system:- different bodies (semitrailers) fitted 

with high-strength aluminium bulkhead with wood or steel ram protection and reinforced corner supports, 
steel chassis and running gear; recommended for delicate cargo for every industry, including highly sensitive 
food and high-priced electronic goods. 

 
TWO-AXLE BOX BODIES DIMENSIONS 

Сцепка Двухосных Цельнометаллических Фургона И 
Прицепа 

 

 

Type 

Box Body Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
mm 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

1 11 990 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 6 050 2 460 2 550 37.95 2 480 2 970 

2 18 000 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 7 820 2 490 2 550 49.65 2 480 2 970 

3 25 000 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 8 900 2 490 2 550 56.51 2 480 2 970 

CHARACTERISTICS:- Manufactured in a modular system:- different bodies (box bodies) fitted with side 
folding aluminium covered walls of insulation panels, steel chassis and running gear; standardized tail lift 
interfaces; recommended for delicate cargo for every industry, including highly sensitive food and high-priced 
electronic goods; (1) Classic and (2) With Central Axle (Central-Axle Trailer). 

 
TWO-AXLE BOX TRAILERS DIMENSIONS 

Сцепка Двухосных Цельнометаллических Фургона И 
Прицепа 

 

 

Type 

Box Trailer Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
mm 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

1 18 000 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 6 600 2 460 2 550 41.40 2 480 2 970 

2 18 000 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 7 630 2 490 2 550 48.45 2 480 2 970 

3 18 000 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 7 630 2 490 2 650 50.35 2 480 2 970 

CHARACTERISTICS:- Manufactured in a modular system:- different bodies (box trailers) fitted with side 
folding aluminium covered walls of insulation panels, steel chassis and running gear; standardized tail lift 
interfaces; recommended for delicate cargo for every industry, including highly sensitive food and high-priced 
electronic goods. (1) Classic and (2) With Central Axle (Central-Axle Trailer). 

 
THREE-AXLE REFRIGERATED SEMITRAILERS DIMENSIONS 

Рефрижераторный Трёхосный Полуприцеп 

 

 

Type 

Semitrailer Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
mm 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

80 m
3
 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 24 000 13 410 2 460 2 450 82 2 480 2 970 

85 m
3
 39 000 7 960 31 040 13 410 2 460 2 650 85 2 460 2 640 

92 m
3
 39 000 7 140 32 018 13 685 2 480 2 700 92 2 448 2 640 

CHARACTERISTICS:- Manufactured in a modular system:- different bodies (semitrailers) fitted with side 
folding aluminium covered walls of insulation panels, steel chassis and running gear; suitable for most types 
of food stuffs, and goods requiring compliance with the temperature regime (–20 – +12 °C) during 
transportation. It has own refrigeration unit. 

 
THREE-AXLE ISOTHERMAL SEMITRAILERS DIMENSIONS 

Изотермальный Трёхосный Полуприцеп 

 

 

Type 

Semitrailer Weight Interior Measurement Door Open 

Gross, 
kg 

Tare, 
kg 

Net, 
kg 

Length, 
mm 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

Capacity, 
m

3
 

Width, 
mm 

Height, 
mm 

80 m
3
 ХХ ХХХ ХХ ХХХ 24 000 13 620 2 480 2 450 82 2 480 2 970 

85 m
3
 39 000 7 960 31 040 13 410 2 460 2 650 85 2 460 2 640 

92 m
3
 39 000 7 140 32 018 13 685 2 480 2 700 92 2 448 2 640 

CHARACTERISTICS:- Manufactured in a modular system:- different bodies (semitrailers) fitted with side 
folding aluminium covered walls of insulation panels, steel chassis and running gear; they are suitable for 
most types of food stuffs. It does not have own refrigeration unit, but can hold a certain temperature for a long 
time. 

Note:- For Reference only. Real semitrailers can vary significantly depending on the manufacturer, load requirements and the state roadway regulations. Please 
contact your shipping companies or forwarders for more details. 
Примечание:- Только для справки. Фактические полуприцепы могут значительно различаться друг от друга в зависимости от изготовителя, требований к нагрузке 
и государственных предписаний к автодорогам. Пожалуйста, связывайтесь с Вашими перевозочными компаниями или экспедиторами для более подробных 
сведений. 
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График 1/27 

 
Примечание:- Исторические сезонные максимумы и минимумы биржевых цен на хлопковое волокно на бирже в Нью Йорке. 

 
График 2/27 
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График 3/27 

 
 
График 4/27 
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График 5/27 

 
 
График 6/27 
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График 7/27 

 
 
График 8/27 
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График 9/27 

 
 
График 10/27 
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График 11/27 

 
 
График 12/27 
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График 13/27 

 
 
График 14/27 
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График 15/27 

 
 
График 16/27 
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График 17/27 

 
 
График 18/27 
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График 19/27 

 
 
График 20/27 
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График 21/27 

 
 
График 22/27 
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График 23/27 

 
 
График 24/27 
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График 25/27 

 
 
График 26/27 
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График 27/27 

 
 
Примечание:- Все графики, за исключением Четверговых расценок по закрытии для ближайшего фьючерсного контракта 

Ай.Си.И. Фьючез Ю.Эс., Инк., относятся к Узбекскому базовому сорту (Тип 5, Сорт 1, Класс Засорённости Средний). График 
для Узбекской составляющей Индекса А публикуется с устного разрешения Г-жи Галины Михайловны Фишер, Директора и 
Редактора по СНГ компании КОТЛУК ЛИМИТИД, Ливерпул, Соединённое Королевство, на репродукцию. 
Note:- All charts, excluding ICE Futures US, Inc.’ Thursday Close Nearest Futures Contract, are concerned to Uzbek base grade (Type 

5, Grade 1, Trash Class Medium). Cotlook Uzbek charts were printed with reproduction permission granted with full attribution to Ms 
Galina M. Fisher, Director and CIS Editor and COTLOOK LIMITED, Liverpool, the United Kingdom. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение № 5 / Appendix No. 5 

 

METRIC, IMPERIAL, THE UNITED STATES AND OTHER MEASURES 
МЕТРИЧЕСКИЕ, ИМПЕРИАЛЬНЫЕ, СОЕДИНЁННЫХ ШТАТОВ И ПРОЧИЕ МЕРЫ 

 
LENGTH (ДЛИНА) 

 
1 micron (µ)   = 0.000 001 meter (m)   = 0.000 039 4 inch (in) 
1 millimeter (mm)   = 1 000 microns (µ)   = 0.039 4 inch (in) 
1 centimeter (cm)   = 10 millimeters (mm)   = 0.393 7 inch (in) 
1 meter (m)   = 100 centimeters (cm)   = 1.093 613 yards (yd) 
1 kilometer (km)   = 1 000 meters (m)   = 0.621 371 19 statute mile (st mi) 
 
1 mil    = 0.001 inch (in)    = 0.025 4 millimeter (mm) 
1 typographical point (pt)  = 0.013 837 inch (in)   = 0.351 459 8 millimeter (mm) 
1 hand (height of horse)  = 4 inches (in)    = 10.16 centimeters (cm) 
1 span    = 9 inches (in)    = 22.86 centimeters (cm) 
1 inch (in or ”)   = 12 lines (l)    = 25.4 millimeters (mm) 
    = 0.083 333 33 foot (ft)   = 2.54 centimeters (cm) 
1 Imperial link (surveyor’s)  = 7.92 inches (in)    = 20.116 8 centimeters (cm) 
1 foot (ft or ’)   = 12 inches (in)    = 30.48 centimeters (cm) 
    = 0.333 333 3 yards (yd)   = 0.304 8 meter (m) 
    = 0.000 189 39 statute mile (st mi or Int mi) = 0.000 304 8 kilometer (km) 
1 pace    = 30 inches (in)    = 76.2 centimeters (cm) 
1 yard (yd)   = 36 inches (in) = 3 feet (ft)  = 0.914 4 meter (m) 
1 fathom (fth or fath)  = 6 feet (ft)    = 1.828 8 meters (m) 
1 Imperial rod (Imp rd) or pole = 5.5 yards (yd)    = 5.029 2 meters (m) 
1 Imperial chain (surveyor’s; ch) = 66 feet (ft)    = 20.116 8 meters (m) 
1 Imperial cable   = 608 feet (ft)    = 185.32 meters (m) 
1 Metric cable   = 657.17 feet (ft)    = 200 meters (m) 
1 United States cable  = 720 feet (ft)    = 219.456 meters (m) 
    = 120 fathoms (fth or fath) 
1 Imperial furlong (Imp fur)  = 220 yards (yd)    = 201.168 meters (m) 
1 statute mile (st mi or Int mi) = 8 furlongs (fur)    = 1.609 344 kilometers (km) 
    = 1 760 yards (yd) 
    = 5 280 feet (ft) 
1 Imperial nautical mile (Imp n mi or Imp naut mi)    = 1.853 18 kilometers (km) 
1 United States nautical mile (US nmi or US naut mi or US NM)  = 1.852 kilometers (km) 
    = 1.150 779 4 statute miles (st mi) or International miles (Int mi) 
1 statute league (st leag)  = 3 statute miles (st mi or Int mi)  = 4.828 032 kilometers (km) 
1 United States league (US leag) = 15 840 feet (ft) 
1 nautical league (n leag or naut leag) = 3 nautical mile (nmi or naut mi or NM) = 5.556 kilometers (km) 
1 United States nautical league (US leag) = 18 240 feet (ft) 
 
 
AREA or SURFACE (ПЛОЩАДЬ или ПОВЕРХНОСТЬ) 

 
1 square centimeter (sq cm or cm

2
) = 100 square millimeters (sq mm or mm

2
) = 0.155 0 square inch (sq in or in

2
) 

1 square meter (sq m or m
2
) = 10 000 square centimeters (sq cm or cm

2
) = 1.195 990 square yards (sq yd or yd

2
) 

1 hectare (ha)   = 10 000 square meters (sq m or m
2
) = 2.471 053 8 acres (ac or A) 

1 square kilometer (sq km or km
2
) = 1 000 000 square meters (sq m or m

2
) = 0.386 102 16 statute square mile (st sq mi or mi

2
) 

    = 100 hectares (ha)   = 247.105 38 acres (ac or A) 
 
1 square inch (sq in or in

2
)  = 0.006 944 44 square foot (sq ft or ft

2
) = 645.16 square millimeters (sq mm or mm

2
) 

         = 6.451 6 square centimeters (sq cm or cm
2
) 

1 square foot (sq ft or ft
2
)  = 144 square inches (sq in or in

2
)  = 929.030 4 square centimeters (sq cm or cm

2
) 

= 0.111 111 1 square yard (sq yd or yd
2
) = 0.092 903 04 square meter (sq m or m

2
) 

1 square yard (sq yd or yd
2
) = 9 square feet (sq ft or ft

2
)  = 0.836 127 36 square meter (sq m or m

2
) 

1 are (a)    = 119.599 square yards (sq yd or yd
2
) = 100 square meters (sq m or m

2
) 

1 acre (ac or A)   = 4 840 square yards (sq yd or yd
2
)  = 4 046.856 4 square meters (sq m or m

2
) 

    = 43 560  square feet (sq ft or ft
2
)  = 0.404 685 64 hectare (ha) 

    = 0.001 562 5 (sq mi or Int mi
2
)  = 0.004 046 856 4 square kilometers (sq km or km

2
) 

1 statute square mile (st sq mi or Int mi
2
) = 640 acres (ac or A)  = 2.589 988 11 square kilometers (sq km or km

2
) 

    = 1 US section (sec)   = 258.998 811 hectares (ha) 
    = 0.755 nautical square mile (nmi

2
 or naut mi

2
 or n mile

2
 or NM

2
) 

1 nautical square mile (nmi
2
) = 1.325 statute square mile (st sq mi or Int mi

2
) = 3.429 904 square kilometers (sq km or km

2
) 

1 United States section (sec) = 1 statute square mile (st sq mi or Int mi
2
) = 2.589 988 11 square kilometers (sq km or km

2
) 

    = 640 acres (ac or A) 
1 United States township (twp) = 36 statute square miles (st sq mi or mi

2
) = 93.239 572 square kilometers (sq km or km

2
) 

 
1 Russian dessiatine  = 2.699 6 acre (ac or A)   = 1.092 539 8 hectare (ha) 
1 Turkish dunams  = 0.247 105 381 acre (ac or A)  = 0.1 hectare (ha) 
1 Egyptian feddan  = 1.038 05 acre (ac or A)   = 0.420 085 hectare (ha) 
1 Central American manzana = 1.727 acre (ac or A)   = 0.698 896 hectare (ha) 
1 Chinese mu   = 1/6 or 0.166 67 acre (ac or A)  = 1/15 or 0.066 67 hectare (ha) 



1 Greek stremma   = 0.247 1 acre (ac or A)   = 0.1 hectare (ha) 
1 Thai Rai   = 0.395 4 acre (ac or A)   = 0.16 hectare (ha) 
 
 
VOLUME and CAPACITY (ОБЪЁМ или ВМЕСТИМОСТЬ) 

 
1 cubic centimeter (cu cm or cm

3
)      = 0.061 0 cubic inch (cu in or in

3
) 

1 cubic decimeter (cu dm or dm
3
) = 1 000 cubic centimeters (cu cm or cm

3
) = 0.035 3 cubic feet (cu ft or ft

3
) 

1 cubic meter (cu m or m
3
)  = 1 000 cubic decimeters (cu dm or dm

3
) = 1.307 951 cubic yards (cu yd or yd

3
) 

    = 1 000 liters (l) 
1 liter (l)    = 1 cubic decimeter (cu dm or dm

3
)  = 0.220 0 Imperial gallon (Imp gal) 

    = 0.001 cubic meter (cu m or m
3
)  = 0.264 2 United States gallon (US gal) 

    = 0.1 dekaliter (dal)   = 0.908 083 United States dry quart (US dry qt) 
    = 1 000 milliliters (ml)   = 1.056 688 United States liquid quart (US liq qt) 
         = 61.023 74 cubic inches (cu in or in

3
) 

1 stere (st)   = 1 cubic meter (cu m or m
3
)  = 1.307 95 cubic yards (cu yd or yd

3
) 

         = 35.314 7 cubic feet (cu ft or ft
3
) 

1 hectoliter (hl)   = 100 liters (l)    = 21.997 Imperial gallons (Imp gal) 
         = 2.837 8 United States bushels (US bu) 
1 register ton (reg ton or RT or rt) = 100 cubic feet (cu ft or ft

3
)  = 2.831 684 7 cubic meters (cu m or m

3
) 

 
1 United States liquid dram (US liq dr) = 0.125 liquid ounces (liq oz) = 3.696 69 milliliters (ml) 
1 cubic inch (cu in or in

3
)  = 0.000 578 7 cubic foot (cu ft or ft

3
) = 16.387 064 cubic centimeters (cu cm or cm

3
) 

    = 0.029 761 6 US dry pint (US dry pt) = 16.387 064 milliliters (ml) 
    = 0.034 632 United States liquid pint (US liq pt) 
1 cubic foot (cu ft or ft

3
)  = 1 728 cubic inches (cu in or in

3
)  = 0.028 316 846 592 cubic meter (cu m or m

3
) 

    = 7.480 519 US liquid gallons (US liq gal) = 28.316 846 592 liters (l) 
    = 6.228 8 Imperial gallons (Imp gal) 
1 cubic yard (cu yd or yd

3
)  = 27 cubic feet (cu ft or ft

3
)   = 0.764 554 86 cubic meters (cu m or m

3
) 

1 cubic yard (cu yd or yd
3
)  = 764.554 857 984 liters (l)  = 201.974 gallons (gal) 

1 register ton (ton reg)  = 100 cubic feet (cu ft or ft
3
)  = 2.831 685 cubic meters (cu m or m

3
) 

1 board foot in US wood industry =     = 0.002 359 737 cubic meters (cu m or m
3
) 

1 cord (cd) in wood industry = 128 cubic feet (cu ft or ft
3
)  = 3.624 556 8 cubic meters (cu m or m

3
) 

1 US cord (US cd) in wood industry ≈ 1.25 US short tons (US st or US tn) ≈ 1.133 98 Metric tonnes (t or Mt) 
1 barrel (bbl or brl or bo) in US oil industry = 42 US gallons (US gal)  = 0.158 987 3 cubic meter (cu m or m

3
) 

         = 158.987 3 liters (l) 
1 barrel (bbl or brl or bo) in US proof spirits = 40 US gallons (US gal)  = 151.416 47 liters (l) 
1 barrel (bbl or brl or bo) in US beer industry = 31 US gallons (US gal)  = 117.347 77 liters (l) 
1 United States dry barrel (dry bbl) =     = 0.115 627 cubic meter (cu m or m

3
) 

1 United States minim (US m or US min) = 0.002 083 33 US fluid ounce (US fl oz) = 0.061 611 52 milliliter (ml) 
1 Imperial fluid ounce (Imp fl oz) =     = 28.413 062 5 milliliters (ml) 
1 United States fluid ounce (US fl oz) = 0.062 5 US liquid pint (US liq pt) = 29.573 531 milliliters (ml) 
1 United States gill (US gi)  = 4 United States fluid ounces (US fl oz) = 118.294 118 milliliters (ml) 
1 United States cup (US c) = 8 United States fluid ounces (US fl oz) = 0.236 588 2 liters (l) 
1 Imperial pint (Imp pt)  = 20 fluid ounces (fl oz)   = 0.568 261 liter (l) 
1 United States dry pint (US dry pt) = 33.60 cubic inches (cu in or in

3
)  = 0.550 610 47 liter (l) 

    = 0.5 US dry quart (US dry qt) 
    = 0.968 9 Imperial pint (Imp pt) 
1 United States liquid pint (US liq pt) = 0.5 US liquid quart (US liq qt) = 0.473 176 473 liter (l) 

= 0.832 7 Imperial pint (Imp pt) 
1 United States dry quart (US dry qt) = 2 US dry pints (US dry pt) = 1.101 221 liters (l) 
1 United States liquid quart (US liq qt) = 2 US liquid pints (US liq pt) = 0.946 352 946 liter (l) 
1 Imperial quart (Imp qt)  =     = 1.136 1 cubic decimeter (cu dm or dm

3
) 

1 United States peck (US pk) = 8 US dry quarts (US dry qt)  = 8.809 767 5 liters (l) 
1 Imperial peck (Imp pk)  =     = 9.092 18 liters (l) 
1 Imperial gallon (Imp gal)  = 8 Imperial pints (Imp pt)   = 4.546 09 liters (l) 
1 United States dry gallon (US dry gal) =    = 4.404 88 liters (l) 
1 United States liquid gallon (US liq gal) = 8 US liquid pints (US liq pt) = 3.785 411 784 liters (l) 
    = 4 United States liquid quarts (US liq qt) 
= 0.832 7 Imperial gallon (Imp gal) 
1 Imperial bushel (Imp bu)  =     = 36.368 7 liters (l) 
1 United States bushel (US bu) = 64 US dry pints (US dry pt)  = 35.239 07 liters (l) 
    = 4 pecks (pk) 
1 tablespoon (tbsp or tblsp or Tsp or T) = 3 teaspoons (tsp or t)  = 14.786 76 milliliters (ml) 
1 teaspoon or teaspoonful (tsp or t) = 0.333 333 tablespoon (tbsp or tblsp or Tsp or T) = 4.928 922 milliliters (ml) 
 
 
WEIGHT or MASS (ВЕС или МАССА) 

 
1 Metric carat   = 0.2 gram (g) 
1 gram (g)   = 1 000 milligrams (mg)   = 0.035 273 96 (avoirdupois) ounce ((avdo) oz) 
1 kilogram (kg)   = 1 000 grams (g)   = 2.204 623 (avoirdupois) pounds ((avdo) lb) 
    = 0.001 Metric ton (t or Mt) 
1 Metric ton or tonne (Mt or t) = 1 000 kilograms (kg)  = 0.984 2 Imperial or gross or long tons (Imp tn or GT or long t) 
         = 1.102 3 US short tons (US st or US tn) 



         = 7.37 barrels in the US oil industry (bbl) 
         = 2 204.623 (avoirdupois) pounds ((avdo) lb) 
         = 32 150.75 Troy ounces (Troy oz) 
 
1 Imperial grain (Imp gr)  = 0.002 285 71 (avoirdupois) ounces ((avdo) oz) = 64.798 91 milligrams (mg) 
1 (avoirdupois) dram ((avdo) dr) = 0.062 55 (avoirdupois) ounces ((avdo) oz) = 1.771 845 2 grams (g) 
1 Troy dram (Troy dr)  = 0.125 Troy ounces (Troy oz)  = 3.887 934 6 grams (g) 
1 Imperial scruple (Imp s)  = 20 grains (gr)    = 1.295 978 2 grams (g) 
1 Imperial pennyweight (Imp pwt) = 24 grains (gr)    = 1.555173 84 grams (g) 
1 (avoirdupois) ounce ((avdo) oz) = 437.5 grains (gr)   = 28.349 523 125 grams (g) 
1 Troy or apothecary ounce (Troy oz or ap oz) = 480 grains (gr)  = 31.103 476 8 grams (g) 
1 United States assay ton (US assay ton) =    = 29.166 7 grams (g) 
1 Imperial assay ton (Imp assay ton) =    = 32.666 7 grams (g) 
1 Troy pound (Troy lb)  = 12 Troy ounces (Troy oz)  = 373.241 721 6 grams (g) 
1 (avoirdupois) pound ((avdo) lb) = 16 (avoirdupois) ounces ((avdo) oz) = 0.453 592 37 kilogram (kg) 
1 short hundredweight (st cwt) or cental = 100 (avoirdupois) pounds ((avdo) lb) = 45.359 237 kilograms (kg) 
1 long hundredweight or centner (long cwt) = 112 (avoirdupois) pounds ((avdo) lb) = 50.802 345 kilograms (kg) 
1 quintal (q)   = 220.462 26 (avoirdupois) pounds ((avdo) lb) = 100 kilograms (kg) 
    = 1.968 4 long hundredweight or centner (long cwt) = 2.679 2 Pakistani maunds 
1 Imperial or gross ton (Imp t or GT) = 20 centners or centum weight (cwt) = 1.016 046 909 Metric tonnes (t or Mt) 
1 US short ton (US st or tn) = 2 000 (avoirdupois) pounds ((avdo) lb) = 907.184 74 kilograms (kg) 
1 US long ton (US long t)  = 2 240 (avoirdupois) pounds ((avdo) lb) = 1.016 046 909 Metric tonnes (t or Mt) 
 
1 Brazilian arroba (@)  = 33.069 pounds (lb)   = 15 kilograms (kg) 
1 Portuguese arroba (@)  = 32.38 pounds (lb)   = 14.69 kilograms (kg) 
1 Spanish arroba (@)  = 25.36 pounds (lb)   = 11.5 kilograms (kg) 
1 South Asian (India) candy = 784 pounds (lb)    = 355.616 kilograms (kg) 
1 Europe (Germany) centner = 110.231 pounds (lb)   = 50 kilograms (kg) 
1 Russian centner  = 220.462 3 pounds (lb)   = 100 kilograms (kg) 
1 Chinese dan   = 110.231 pounds (lb)   = 50 kilograms (kg) 
1 Chinese jin   = 1.102 31 pounds (lb)   = 0.5 kilogram (kg) 
1 Arabian (Egypt) kantar  = 110.233 1 pounds (lb)   = 50 kilograms (kg) 
1 Sudanese kantar  = 99.049 3 pounds (lb)   = 44.93 kilograms (kg) 
1 Pakistani maund  = 82.285 8 pounds (lb)   = 37.324 2 kilograms (kg) 
1 South Asian maund  = 88.185 pounds (lb)   = 40 kilograms (kg) 
1 Chinese picul   = 110.231 pounds (lb)   = 50 kilograms (kg) 
1 Russian pood   = 36.11 pounds (lb)   = 16.380 687 2 kilograms (kg) 
1 Argentinian quintal (q)  = 101.3 pounds (lb)   = 45.95 kilograms (kg) 
1 French quintal (q)  = 107.9 pounds (lb)   = 48.95 kilograms (kg) 
1 Indian quintal (q)  = 220.462 3 pounds (lb)   = 100 kilograms (kg 
1 Mexican quintal (q)  = 101.47 pounds (lb)   = 46.026 kilograms (kg) 
1 Peruvian quintal (q)  = 101.41 pounds (lb)   = 46 kilograms (kg) 
1 Portuguese quintal (q)  = 129.5 pounds (lb)   = 58.75 kilograms (kg) 
1 South Asian quintal (q)  = 2.679 2 maunds   = 100 kilograms (kg) 
1 Spanish quintal (q)  = 101.3 pounds (lb)   = 45.95 kilograms (kg) 
1 Afghan Seer   = 15.58 pounds (lb)   = 7.066 kilograms (kg) 
1 Indian Government Seer  = 1.792 pounds (lb)   = 1.25 kilograms (kg) 
1 Oman, Nepal, Pakistani Seer = 2.057 pounds (lb)   = 0.933 1 kilogram (kg) 
 
 
THERMAL ENERGY (ТЕПЛОВАЯ ЭНЕРГИЯ) 

 
1 Joule (J)   = 10 000 000 erg    = 0.238 8 calories (cal) 
1 calorie (cal)   =     = 4.186 8 Joules (J) 
 
1 British thermal unit (Btu)  =     = 1 055.055 852 62 Joules (J) 
1 European Union therm (EU thm) =     = 1 055.055 852 62 Joules (J) 
1 United States therm (US thm) = 100 000 British thermal units (Btu) = 1.054 804 Joules (J) 
 
 
VELOCITY (СКОРОСТЬ) 

 
1 mile/hour (mi/h or mph)  = 5 280 feet/hour (ft/h)   = 1.609 344 kilometers/hour (km/h) 
    = 1.467 feet/second (ft/s)   = 0.447 04 meters/second (m/s or mps) 
1 kilometer/hour (km/h or kmph) = 0.621 371 192 miles/hour (mi/h or mph) 
1 knot (kn or kt)   = 1 nautical miles/hour (nmi/h or naut mi/h) = 1.852 kilometers/hour (km/h) 
    =     = 1.150 779 45 statute miles/hour (st mi/h) 
 
 
UNITS (ЕДИНИЦЫ) 
 

1 Indian crore   = 100 lakhs    = 10 000 000 
1 Indian lakh or lac  = 100 000 
 
 



TEMPERATURE (ТЕМПЕРАТУРА) 

 
Celsius degrees (°C or deg C) = 5/9 x (°F – 32)   Water boils at 100 degrees C, freezes at 0 degrees C. 
Fahrenheit degrees (°F or deg F) = 9/5 x °C + 32   Water boils at 212 degrees F, freezes at 32 degrees F. 
Kelvin (K)   = °C + 273.15 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Приложение № 6 / Appendix No. 6 
 

НЕКОТОРЫЕ ФОРМУЛЫ, ИСПОЛЬЗУЕМЫЕ ДЛЯ ПРЯЖИ И ТКАНИ ИЗ ХЛОПКОВОГО ВОЛОКНА:- 
 
ПРЯЖА 
 
– конверсия номеров хлопковой пряжи 

NM = NE x 1.693 37 
NM = 1 000 / tex 
NE = NM / 1.693 37 
NE = 590.54 / tex, 
где, NM – номер Метрический, NE – номер Английский, tex – текс. 
Примечание:- бывшие Советские текстильщики в большей мере до сих пор пользуются тексом или Метрическим номером, а 
все Англоязычные текстильщики используют Английский номер. 
 
Пример перевода Английского номера хлопковой пряжи 40 в одну нить (Ne 40/1) в номер Метрический и в тексы с 
усреднением до десятых:- 
(1) 40 х 1.693 37 = 67.7, то есть Ne 40/1 равен номеру Метрическому 67.7 в одну нить (Nm 67.7/1). 
(2) 1 000 / 67.7 = 14.8, то есть Ne 40/1 или Nm 67.7/1 равен 14.8 тексам в одну нить. 
 
ТКАНИ 
 
– конверсия текстуры ткани 

T/10cm = (T/in) / 0.254 
T/in = 0.254 x (T/10cm) 
где, Т/in – количество нитей на дюйм, Т/10cm – количество нитей на 10 сантиметров. 
Примечание:- бывшие Советские текстильщики в большей мере до сих пор используют термин Плотность Ткани и указывают 
количество нитей по основе и утку на 10 сантиметров, а все Англоязычные текстильщики указывают количество нитей по 
основе и утку на один дюйм; кроме того, достаточно часто Англоязычные текстильщики указывают суммарное, а не 
раздельное количество нитей по основе и утку. 
 
– конверсия веса ткани 

g/sq.m = (oz/sq.yd) / 0.029 5 
oz/sq.yd = 0.029 5 x (g/sq.m) 
где, oz/sq.yd – унций за квадратный ярд, g/sq.m (или GSM) – граммов за квадратный метр. 
Примечание:- бывшие Советские текстильщики в большей мере до сих пор используют термин Линейная Плотность (Linear 
(Mass) Density), а все Англоязычные текстильщики используют термин Вес (Weight). 
 
– конверсия ширины ткани 

cm = 2.54 x in 
in = 0.393 7 x cm 
где, in – дюйм, cm – сантиметр. 
 
– конверсия стоимости ткани 

USD/m = 1.093 6 x (USD/yd) 
USD/yd = (USD/m) / 1.093 6 
где, USD – Доллар США, m – метр, yd – ярд. 
 
Примеры перевода типовых в Англоязычном мире текстильщиков формул тканей в их Русскоязычное понимание, 
прописываемых в спецификациях договоров на поставку ткани:- 
 
(1) Reactive Dyed Sateen:- Dark – 100% Cotton; 40/1 x 40/1; 127 x 78; 87” (or in or inch); 3.7 oz/sq.yd; 4/1 Sateen; Tucked In. Под 
такой формулировкой понимается Сатин Гладкокрашеный, Реактивного Крашения:- Тёмный (примечание:- может быть 
светлый и средний в зависимости от цвета окраса; чем темнее – тем дороже ткань) – состав 100% хлопок; Английский номер 
пряжи основы (warp) (примечание:- основа может обозначаться также как продольная нить (end)) 40 в одну нить х Английский 
номер пряжи утка (weft) (примечание:- уток может обозначаться также как уточина (filling) или как поперечная нить (pick)) 40 в 
одну нить; количество нитей основы на дюйм 127 х количество нитей утка на дюйм 78 (примечание:- в большинстве случаев в 
готовых изделиях количество нитей на дюйм по основе и утку суммируются, то есть в данном случае это была бы сумма, 
равная 205 нитей на дюйм); ширина 87 дюймов (которые могут обозначаться как ” или сокращённо in или полностью inch); вес 
ткани 3.7 унций за квадратный ярд; Сатиновое переплетение (weave) 4/1; кромка Закладная. С учётом пересчёта в 
понимаемые Русскоязычными текстильщиками единицы измерений данная ткань будет иметь следующие параметры:- Сатин 
Гладкокрашеный, Реактивного Крашения:- Тёмный – состав 100% хлопок; Метрический номер пряжи основы 67.7 в одну нить х 
Метрический номер пряжи утка 67.7 в одну нить; количество нитей основы на 10 сантиметров – 500 нитей х количество нитей 
утка на 10 сантиметров – 307 нитей; ширина 220 сантиметров; вес ткани 125 ±5 граммов за квадратный метр; 4-х ремизный 
сатин с величиной сдвига 1; кромка Закладная. Сатин может быть также В Полоску (Stripe Sateen) и В Клетку (Check Sateen). 
 
(2) Grey Percal:- 100% Cotton; 30/1 Cd x 30/1 Cd; 76 x 70; 96”; 3.8 oz/sq.yd; 1/1 Plain; Tucked In. Под такой формулировкой 
понимается Перкаль Суровый:- состав 100% хлопок; Английский номер Кардной (Cd) пряжи основы 30 в одну нить х 
Английский номер Кардной (Cd) пряжи утка 30 в одну нить; количество нитей основы на дюйм 76 х количество нитей утка на 
дюйм 70; ширина 96 дюймов; вес ткани 3.8 унций за квадратный ярд; Полотняное переплетение 1/1; кромка Закладная. С 
учётом пересчёта ткань будет иметь следующие параметры:- Перкаль Суровый:- состав 100% хлопок; Метрический номер 
Кардной пряжи основы 50.8 в одну нить х Метрический номер Кардной пряжи утка 50.8 в одну нить; количество нитей по 
основе на 10 сантиметров 299 х количество нитей по утку на 10 сантиметров 276; ширина 243 ±5 сантиметров; вес ткани 127 
±3 грамма за квадратный метр; Полотняное переплетение 1/1; кромка Закладная. 
 



Приложение № 7 / Appendix No. 7 
 

ЧАСОВАЯ  РАЗНИЦА  ВО  ВРЕМЕНИ 
МОСКВЫ  С  ДРУГИМИ  РЕГИОНАЛЬНЫМИ  ЦЕНТРАМИ 

 

В приводимом ниже списке Вы найдёте часовую разницу во времени столиц и центров республик, краёв, областей и округов 
относительно Московского времени (МСК). Местное время в населённых пунктах одного края, области или округа совпадает 
(за редким исключением) со временем в их региональном центре. Счёт минут и секунд во всех часовых зонах бывшего Союза 
Советских Социалистических Республик (СССР) одинаков. Московское время служит исходным временем при исчислении 
местного времени в других часовых зонах Российской Федерации. Московское Время отличается от Всемирного Времени или 
как его ещё называют – Гринвичского Среднего Времени на +3 часа и в ‘зимнее время’ и в ‘летнее время’. Сезонный перевод 
времени в Российской Федерации, начиная с 26 Октября 2014, был отменён в соответствии с принятым Федеральным 
Законом ‘Об Исчислении Времени’. Всемирное Время – это среднее Солнечное время начального Гринвичского меридиана, 
проходящего через Старую Королевскую Обсерваторию в Гринвиче, вблизи Лондона, Соединённое Королевство. 
Стандартным временем во всех государствах является ‘зимнее время’; многие из них используют режим ‘летнего времени’ 
переводя стрелки часов на один час вперёд утром в последнее Воскресенье Марта и возвращая их на один час назад утром в 
последнее Воскресенье Октября (в прилагаемой таблице указываются даты для 2021). Порядок исчисления времени в 
часовых зонах определяется международным межправительственным соглашением и правительством каждой отдельной 
страны. 
 

РОССИЯ 
Абакан  ..................................  +4 
Агинское  ..............................  +6 
Анадырь  ..............................  +9 
Архангельск  ..........................  0 
Астрахань  ............................  +1 
Барнаул  ...............................  +4 
Белгород  ...............................  0 
Биробиджан  ........................  +7 
Благовещенск  .....................  +6 
Брянск  ....................................  0 
Великий Новгород  ................  0 
Владивосток  ........................  +7 
Владикавказ  ..........................  0 
Владимир  ...............................  0 
Волгоград  ...............................  0 
Вологда  ..................................  0 
Воронеж  .................................  0 
Горно-Алтайск  ....................  +4 
Грозный  .................................  0 
Дудинка  ...............................  +4 
Екатеринбург  ......................  +2 
Иваново  .................................  0 
Ижевск  .................................  +1 
Иркутск  ................................  +5 
Йошкар-Ола  ...........................  0 
Казань  ....................................  0 
Калининград  ........................  –1 
Калуга  .....................................  0 
Кемерово  .............................  +4 
Киров  ......................................  0 
Кострома  ................................  0 
Краснодар  ..............................  0 
Красноярск  ..........................  +4 
Кудымкар  .............................  +2 
Курган  ..................................  +2 
Курск  ......................................  0 
Кызыл  ..................................  +4 
Липецк  ...................................  0 
Магадан  ................................  +8 
Магас  ......................................  0 
Майкоп  ...................................  0 
Махачкала  ..............................  0 
МОСКВА  .................................  0 
Мурманск  ...............................  0 
Нальчик  .................................  0 
Нарьян-Мар  ...........................  0 
Нижний Новгород  .................  0 
Новосибирск  .......................  +4 
Норильск  .............................  +4 
Омск  .....................................  +3 
Орёл  .......................................  0 
Оренбург  ..............................  +2 
Палана  ..................................  +9 
Пенза  ......................................  0 
Пермь  ....................................  +2 
Петрозаводск  ........................  0 
Петропавловск-Камчатский  +9 
Псков  ......................................  0 
Ростов-на-Дону  .....................  0 
Рязань  ....................................  0 
Салехард  ..............................  +2 
Самара  ..................................  +1 
Санкт-Петербург  ...................  0 

Саранск  ..................................  0 
Саратов  ................................  +1 
Севастополь  .........................  0 
Симферополь  .......................  0 
Смоленск  ...............................  0 
Ставрополь  ...........................  0 
Сыктывкар  ............................  0 
Тамбов  ...................................  0 
Тверь  .....................................  0 
Томск  ...................................  +4 
Тула  ........................................  0 
Тура  ......................................  +4 
Тюмень  ................................  +2 
Улан-Удэ  ..............................  +5 
Ульяновск  ...........................  +1 
Усть-Ордынский  .................  +5 
Уфа  .......................................  +2 
Хабаровск  ............................  +7 
Ханты-Мансийск  .................  +2 
Чебоксары  .............................  0 
Челябинск  ............................  +2 
Черкесск  ................................  0 
Чита  ......................................  +6 
Элиста  ....................................  0 
Южно-Сахалинск  ............. +8*** 
Якутск  .........................  +6 * и ** 
Ярославль  .............................  0 
 

АБХАЗИЯ 
СУХУМ  .........................…...….  0 
 

АЗЕРБАЙДЖАН 
БАКУ  .....................................  +1 
                Мар 28 – Окт 31  ....  +2 
Нахичевань  ...........…...........  +1 
                Мар 28 – Окт 31  ....  +2 
 

АРМЕНИЯ 
ЕРЕВАН  ...............................  +1 
 

АРЦАХ (НАГОРНЫЙ 
КАРАБАХ) 
СТЕПАНАКЕРТ  ....................  +1 
                Мар 28 – Окт 31  ....  +2 
 

БЕЛАРУСЬ 
Брэст  ......................................  0 
Вицебск  ..................................  0 
Гомель  ...................................  0 
Гродна  ....................................  0 
МИНСК  ....................................  0 
Магилёу  ..................................  0 
 

ГРУЗИЯ 
Батуми  .................................  +1 
ТБИЛИСИ  .............................  +1 
 

КАЗАХСТАН 
Актау  .....................................  +2 
Актобе  ...................…............  +2 

Алматы  ................................  +3 
НУРСУЛТАН  .........................  +3 
Атырау  .................................  +2 
Караганды  ...........................  +3 
Кызылорда  ..........................  +3 
Костанай  ..............................  +3 
Орал  .....................................  +2 
Оскемен  ...............................  +3 
Павлодар  .............................  +3 
Петропавловск  ....................  +3 
Тараз  ....................................  +3 
Шымкент  ..............................  +3 
 

КЫРГЫЗСТАН 
Баткен  ..................................  +3 
БИШКЕК  ...............................  +3 
Жалал Абад  .........................  +3 
Каракол  .................................  +3 
Нарын  ...................................  +3 
Ош  .........................................  +3 
Талас  .....................................  +3 
 

ЛАТВИЯ 
РИГА  .....................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
 

ЛИТВА 
ВИЛЬНЮС  ............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
 

МОЛДОВА 
КИШИНЭУ  ............................  –1 
 

НОВОРОССИЯ 
Донецк  ...................................  0 
Луганск  ..................................  0 
 

ПРИДНЕСТРОВЬЕ 
ТИРАСПОЛЬ  ........................  –1 
 

ТАДЖИКИСТАН  
ДУШАНБЕ  ............................  +2 
Кургонтеппа  ........................  +2 
Хорог  ....................................  +2 
Хучанд  ..................................  +2 
 

ТУРКМЕНИСТАН 
Анев  .....................................  +2 
АШГАБАТ  .............................  +2 
Балканабат  ..........................  +2 
Дашогуз  ................................  +2 
Мары  ....................................  +2 
Туркменабат  ........................  +2 
 

УЗБЕКИСТАН 
Андижон  ..............................  +2 
Бухоро  .................................  +2 
Гулистон  ..............................  +2 
Джиззах  ................................  +2 
Карши  ...................................  +2 

Навоий  .................................  +2 
Наманган  ..............................  +2 
Нукус  ....................................  +2 
Самарканд  ...........................  +2 
ТОШКЕНТ  .............................  +2 
Термиз  ..................................  +2 
Урганч  ..................................  +2 
Фаргона  ................................  +2 
 

УКРАИНА 
Винныця  ..............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Днипро (Днипропетровськ)  .  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Жытомыр  .............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Запорижжя  ...........................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Ивано-Франкивськ  .............  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Кировоград  ..........................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
КЫИВ  ....................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Луцьк  .....................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Львив  ....................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Мыколаив  .............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Одеса  ....................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Полтава  ................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Ривне  ....................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Сумы  .....................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Тернопиль  ............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Ужгород  ................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Харькив  ................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Херсон  ..................................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Хмельницкий  .......................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Черкасы  ...............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Чернивци  .............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
Чернигив  ..............................  –1 
                  Мар 28 – Окт 31  ....  0 
 

ЭСТОНИЯ 
ТАЛЛИНН  .............................  –1 
 

ЮЖНАЯ ОСЕТИЯ 
ЦХИНВАЛ  ...............................  0 

 
Примечания:- 
* +7 – Верхоянский, Оймяконский и Усть-Янский улусы (районы) Республики Саха (Якутия); 
** +8 – Абыйский, Аллаиховский, Верхнеколымский, Момский, Нижнеколымский и Среднеколымский улусы (районы) Республики Саха (Якутия); 
*** +9 – Северо-Курильский Район Сахалинской Области. 


